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Unité 17 La Grande Dépression, l’Âge d’or et la crise financière mondiale

Les économistes ont tiré différentes leçons des trois périodes de récession et d’instabilité qui ont interrompu l’amélioration globale des niveaux de vie dans les pays riches depuis la fin de la Première Guerre mondiale.


  	Il y a eu trois périodes économiques distinctes dans la période de 100 ans ayant suivi la Première Guerre mondiale – les Années folles et la Grande Dépression, l’Âge d’or du capitalisme et la stagflation, et enfin la Grande Modération suivie de la crise financière de 2008.

  	La fin de chacune de ces périodes – respectivement, le krach boursier de 1929, le déclin des profits et des investissements à la fin des années 1960 et au début des années 1970 avec comme point culminant le choc pétrolier de 1973 et la crise financière de 2008 – illustre les échecs des institutions qui avaient jusque-là régi l’économie.

  	Les nouvelles institutions de l’Âge d’or du capitalisme – des syndicats plus forts et une augmentation des dépenses publiques en assurance sociale – ont répondu aux problèmes de demande agrégée mis en évidence par la Grande Dépression et ont permis une croissance rapide de la productivité, des investissements et une baisse des inégalités.

  	Néanmoins, l’Âge d’or s’acheva sur une crise de la rentabilité, l’investissement et la productivité, suivie d’une période de stagflation.

  	Les politiques adoptées comme réponse à la fin de l’Âge d’or ont rétabli des profits élévés et une inflation faible, au prix d’une hausse des inégalités, mais elles n’ont pas rétabli l’investissement et la croissance de la productivité qui caractérisaient l’époque précédente. Par ailleurs, elles ont rendu les économies vulnérables aux phases d’emballement des marchés financiers nourries par l’endettement. L’un de ces emballements a entraîné une crise financière mondiale en 2008.



Peu avant l’aube, le samedi 7 février 2009, 3 582 pompiers se déployèrent dans tout l’État australien du Victoria. Les Australiens ont qualifié cette journée de « samedi noir » : ce jour-là, les feux de brousse ont dévasté 400 000 hectares, détruit 2 056 maisons et ôté la vie à 173 personnes.

Cependant, lorsque les brigades de pompiers se préparèrent ce matin-là, aucune alerte d’incendie n’avait été lancée. Ce qui avait mobilisé les pompiers de l’État de Victoria, c’était l’indice appelé McArthur Forest Fire Danger Index (FFDI) qui, la veille, avait dépassé ce qui était (jusque-là) son niveau maximal calibré à 100 – un niveau qui avait été atteint seulement lors des feux de brousse de janvier 1939. Lorsque cet indice est supérieur à 50, il indique un danger « extrême ». Une valeur excédant 100 représente un danger « catastrophique ». Le 6 février 2009, l’indice FFDI avait atteint 160.

Par la suite, il y eut des mises en accusation, des procès et même la mise en place d’une Commission Royale afin de déterminer les responsables ou les causes de la pire catastrophe naturelle que l’Australie ait connue. Plusieurs causes étaient possibles : la foudre, des étincelles provenant de machines agricoles, des lignes électriques défectueuses ou même des incendies volontaires.

Ce n’est pas une simple étincelle ou un éclair qui causèrent ce « samedi noir ». Tous les jours, des étincelles provoquent des petits feux de brousse et pour cette seule journée, la Commission Royale signala 316 cas distincts de feux d’herbe, de broussaille ou de forêt. Ce sont des circonstances particulières qui ont transformé des feux apparemment sans réel danger en un désastre sans précédent.

De petites causes ont parfois des conséquences très importantes. Les avalanches constituent un autre exemple naturel. Dans le cas d’un réseau électrique, la défaillance d’un seul maillon du réseau entraîne la surcharge d’autres maillons, entraînant des coupures électriques en cascade.1

On retrouve également ce phénomène d’effet papillon (petites causes aux lourdes conséquences) en économie, par exemple lors de la Grande Dépression des années 1930 ou lors de la crise financière mondiale de 2008.


	Grande Dépression
	La période de forte baisse de la production et de l’emploi dans beaucoup de pays dans les années 1930.



Bien que les récessions soient caractéristiques des économies capitalistes, nous avons vu qu’il était rare qu’elles débouchent sur de longues périodes de contraction. Cela s’explique par une combinaison de mécanismes auto-correcteurs de l’économie et d’interventions publiques réussies. Plus spécifiquement :


  	Les ménages prennent des mesures préventives qui vont atténuer plutôt qu’amplifier les chocs (Unité 13).

  	Les gouvernements créént des stabilisateurs automatiques (Unité 14).

  	Les gouvernements et les banques centrales agissent de manière à produire des effets de rétroaction négative plutôt que positive en cas de chocs (Unités 14 et 15).



Pourtant, comme pour le « samedi noir », il arrive qu’une catastrophe économique majeure survienne. Dans cette unité, nous analysons trois crises majeures qui ont ponctué le siècle précédent marqué par une croissance sans précédent des niveaux de vie dans les pays riches – la Grande Dépression des années 1930, la fin de l’Âge d’or du capitalisme dans les années 1970 et la crise financière mondiale de 2008.


	crise financière mondiale
	Cette crise débuta en 2007 avec l’effondrement des prix immobiliers aux États-Unis. Cela mena à une chute des prix des actifs basés sur des hypothèques à risque (subprimes) et une incertitude généralisée quant à la solvabilité des banques aux États-Unis et en Europe, qui avaient emprunté pour pouvoir acheter ces actifs. Les effets de la crise se firent sentir partout dans le monde puisque le commerce mondial recula considérablement. Les pouvoirs publics et les banques réagirent de façon agressive avec des politiques de stabilisation.
	Âge d’or (du capitalisme)
	Période caractérisée par une très forte croissance de la productivité, un emploi élevé et une inflation faible et stable. S’étend de la fin de la Seconde Guerre mondiale au début des années 1970.



La crise financière mondiale de 2008 a pris par surprise les ménages, les entreprises et les gouvernements du monde entier. Un problème qui paraissait insignifiant dans un compartiment obscur du marché immobilier américain a provoqué la chute des prix de l’immobilier, menant à une cascade de dettes impayées dans le monde entier et un effondrement de la production industrielle mondiale, ainsi que du commerce international.

Pour les économistes et les historiens, les évènements de 2008 ressemblaient de façon inquiétante aux évènements ayant marqué le début de la Grande Dépression de 1929. Pour la première fois, ils s’inquiétèrent du niveau atteint par le Baltic Dry Index, une mesure peu connue des frais de port des marchandises telles que le fer, le charbon ou encore les céréales. Lorsque le commerce international est en plein essor, la demande pour ces marchandises est élevée, mais l’offre de la capacité de fret étant inélastique, cela provoque une hausse des frais de port et de l’indice. En mai 2008, le Baltic Dry Index avait atteint son niveau le plus haut depuis sa création en 1985. Cependant, l’inverse est également vrai : en décembre 2008, beaucoup plus de personnes étaient intéressées par cet indice, car son niveau avait chuté de 94 %. Cet effondrement indiquait qu’à des milliers de kilomètres des maisons condamnées des anciens propriétaires en faillite d’Arizona et de Californie, là où la crise avait débuté, de gigantesques cargos valant 100 millions de dollars pièce étaient retenus à quai, car ils n’avaient aucune cargaison à transporter.

En 2008, les économistes se sont rappelés les leçons de la Grande Dépression2. Ils encouragèrent les décideurs publics à adopter des actions concertées à l’échelle internationale pour stopper l’effondrement de la demande agrégée et garder le système bancaire en état de fonctionnement.

Pourtant, les économistes sont également en partie responsables des politiques qui ont accru le risque de crise. Pendant 30 ans, les marchés non régulés, financiers ou autres, ont été stables. Certains économistes ont supposé à tort que ces marchés étaient immunisés contre les instabilités. Ainsi, les évènements de 2008 montrent également comment le fait de ne pas se soucier de l’histoire passée crée les conditions des nouvelles crises.


	emprunteur « subprime »
	Un individu avec une note de crédit faible et un risque de défaut élevé. Voir également : crédit « subprime ».




	rétroaction positive (effet de)
	Un processus par lequel un changement initial déclenche un processus qui amplifie le changement initial. Voir également : rétroaction négative (effet de).



Comment un petit problème du marché immobilier américain a-t-il pu amener l’économie mondiale au bord du précipice ?


  	La broussaille sèche : dans l’Unité 18, nous verrons qu’il y eut une croissance rapide de la mondialisation des marchés internationaux de capitaux, évaluée à partir de la quantité d’actifs étrangers détenus par les résidents d’un pays. Au même moment, la mondialisation du secteur bancaire prenait place. Une partie de l’expansion non régulée des prêts octroyés par des banques mondiales permit de financer les prêts hypothécaires des fameux emprunteurs « subprime » (emprunteurs à risque) aux États-Unis.

  	L’étincelle : la chute des prix de l’immobilier eut pour conséquence que les banques américaines, françaises, allemandes et britanniques avec un levier d’endettement très élevé, et donc avec une marge de sécurité très réduite en termes de valeur nette (capitaux propres), devinrent rapidement insolvables.

  	Le mécanisme de rétroaction positive : la peur s’est propagée à travers le monde, les consommateurs annulant leurs commandes. La demande agrégée s’effondra. L’interconnexion forte entre les banques mondiales et les possibilités de transactions importantes de manière quasi instantanée ont fait de l’endettement excessif une source d’instabilité de plus en plus dangereuse.

  	Des décideurs politiques complaisants : à quelques exceptions près, la plupart des décideurs politiques et leurs conseillers économiques continuaient à penser que le secteur financier était capable de s’autoréguler. La banque centrale internationale pour les banques centrales – la Banque des Règlements Internationaux à Bâle – avait laissé aux banques une liberté importante concernant leur levier d’endettement. Les banques pouvaient utiliser leurs propres modèles pour calculer le risque que représentaient leurs actifs. Elles parvenaient à respecter les règles internationales en matière de levier d’endettement en sous-évaluant le risque des actifs détenus et en les stockant dans ce que l’on appelle des banques fantômes, qu’elles détenaient mais qui échappaient à la régulation bancaire. Tout ce procédé était complètement légal. De nombreux économistes continuaient de penser que l’instabilité économique était un phénomène du passé, jusqu’à ce que la crise éclate. C’est comme si les pompiers australiens avaient appris que l’indice FFDI avait atteint un niveau de 160, mais qu’ils n’avaient pas réagi, parce qu’ils ne pensaient pas qu’un incendie soit possible.



En 1666, le lord-maire de Londres fut convoqué pour examiner un incendie qui avait récemment débuté dans la ville. Cet incendie aurait pu être contenu si le maire avait ordonné la destruction des maisons environnantes. Mais il jugea que le risque posé par le feu était faible, et eut peur des coûts de dédommagement des propriétaires des maisons. Le feu s’est étendu, et le grand incendie de Londres a finalement détruit l’essentiel de la ville. Comme le lord-maire de Londres, les décideurs politiques du 21e siècle ont été réticents à l’imposition de régulations plus strictes envers le secteur financier car cela aurait réduit la rentabilité du secteur. Ils n’ont pas bien évalué le coût bien plus important que leur échec en matière de régulation pourrait avoir sur l’économie.3

Certaines des personnes impliquées admirent par la suite que leurs croyances dans la stabilité de l’économie étaient erronées. Par exemple, Alan Greenspan, directeur de la banque centrale américaine (la Réserve fédérale) entre 1987 et 2006, admit cette erreur lors d’une audition face à une commission du gouvernement américain.


  Comment les économistes apprennent des données « J’ai fait une erreur »

  Le 23 octobre 2008, quelques semaines après la faillite de la banque d’investissement américaine Lehman Brothers, l’ancien président de la Réserve fédérale américaine, Alan Greenspan, admit que la crise financière avait révélé un « défaut » dans sa croyance que des marchés libres et concurrentiels garantissaient la stabilité financière. Lors d’une audition auprès de la Commission parlementaire de surveillance de l’action gouvernementale de la Chambre des représentants américains, Alan Greenspan fut interrogé par le président de la Commission, le représentant au Congrès Henry Waxman :

  
    	Waxman

    	Quelle fut alors votre erreur ?

    	Greenspan

    	J’ai fait l’erreur de supposer que l’intérêt personnel des organisations, à savoir les banques et autres institutions impliquées, était capable de protéger leurs actionnaires et leurs actions… Le problème ici est que ce qui ressemblait alors à un édifice très solide et, sans aucun doute, à un pilier majeur de la concurrence et de la liberté des marchés, s’est effondré. Et je pense, comme je l’ai déjà dit, que cela m’a choqué. Je ne comprends toujours pas complètement pourquoi cela s’est produit et, bien évidemment, jusqu’à ce que je comprenne où et pourquoi cette crise a éclaté, mes opinions évolueront. Si les données changent, j’évoluerai également.

    	Waxman

    	Vous croyiez que [citant directement Greenspan] « des marchés libres et concurrentiels étaient de loin la meilleure façon d’organiser une économie. Nous avons tenté la régulation, mais aucune n’a fonctionné ». Vous avez le pouvoir d’empêcher des pratiques de crédit irresponsables qui ont mené à la crise des subprimes. Vous étiez informé par tant de personnes de ces pratiques et de la nécessité de faire quelque chose. [Avez-vous] pris des décisions que vous regrettez ?

    	Greenspan

    	Oui, j’ai trouvé une faille.

    	Waxman

    	Vous avez trouvé une faille ?

    	Greenspan

    	J’ai trouvé une faille dans le modèle… qui définit comment fonctionne le monde, si je puis dire.

    	Waxman

    	En d’autres termes, vous avez donc trouvé que votre vision du monde n’était pas correcte, que cela ne fonctionnait pas.

    	Greenspan

    	Exactement. C’est la raison pour laquelle j’étais si choqué, car cela faisait plus de 40 ans que ce modèle fonctionnait à merveille, ce qui était largement documenté par des preuves empiriques.

  



Alors que la crise financière déferlait à l’été et à l’automne 2008, les économistes travaillant au sein des gouvernements, des banques centrales et des universités diagnostiquaient une crise de la demande globale et une faillite du système bancaire. Beaucoup des décideurs politiques influents dans cette crise étaient alors des économistes ayant étudié la Grande Dépression.

Ils appliquèrent les leçons tirées de la Grande Dépression au États-Unis : réduction des taux d’intérêt, apport de liquidités aux banques et déficits budgétaires. En novembre 2008, lors du sommet du G20 à Washington, le Premier ministre britannique Gordon Brown dit aux journalistes : « Nous devons nous accorder sur l’importance de coordonner les politiques monétaires et budgétaires. Il y a urgence. En agissant maintenant, nous pouvons stimuler la croissance dans toutes nos économies. Le coût de l’inaction sera bien plus important que le coût de n’importe quelle action. »

Une comparaison directe entre les 10 premiers mois de la Grande Dépression et la crise financière de 2008 indique que l’effondrement de la production industrielle dans le monde fut similaire (comparez janvier 1930 à janvier 2009 dans la Figure 17.1a). Pour autant, les leçons avaient été tirées : en 2008, les réponses monétaires et budgétaires furent bien plus importantes et bien plus décisives qu’en 1930, comme vous pouvez le constater sur les Figures 17.1b et 17.1c.
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Figure 17.1a 
La Grande Dépression et la crise financière mondiale : la production industrielle.
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Miguel Almunia, Agustín Bénétrix, Barry Eichengreen, Kevin H. O’Rourke, and Gisela Rua. 2010. ‘From Great Depression to Great Credit Crisis: Similarities, Differences and Lessons.’ Economic Policy 25 (62): 219–65. Updated using CPB Netherlands Bureau for Economic Policy Analysis. 2015. ‘World Trade Monitor.’
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Figure 17.1b 
La Grande Dépression et la crise financière mondiale : la politique monétaire.





        
                    
                        
                                Voir ces données sur OWiD
                        
                    

        


Comme pour la Figure 17.1a, actualisation en utilisant les données des banques centrales nationales.









            [image: La Grande Dépression et la crise financière mondiale : la politique budgétaire ]



Figure 17.1c 
La Grande Dépression et la crise financière mondiale : la politique budgétaire.
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Comme pour la Figure 17.1a, actualisation en utilisant les données du Fonds monétaire international. 2009. World Economic Outlook: January 2009; International Monetary Fund. 2013. ‘IMF Fiscal Monitor April 2013: Fiscal Adjustment in an Uncertain World, April 2013.’ April 16.






17.1 Trois époques économiques

Lors du siècle précédent, la moyenne des niveaux de vie, mesurés par le PIB par tête, a été multipliée par six dans les économies que l’on considère souvent comme « avancées » (principalement les économies « riches ») et qui incluent les États-Unis, l’Europe de l’Ouest, l’Australie, le Canada et la Nouvelle-Zélande. Sur la même période, le nombre d’heures de travail a chuté. Il s’agit là d’un succès économique remarquable, mais cela ne fut pas un parcours facile.

Les Unités 1 et 2 ont raconté les débuts de la croissance rapide. Les Figures 13.2 et 13.3 ont mis en parallèle le taux de croissance stationnaire à long terme de 1921 à 2011 avec les fluctuations du cycle économique, qui passe de pic en pic tous les trois à cinq ans.


	demande agrégée (ou globale)
	Le total des différentes composantes de la dépense dans l’économie, additionnés pour donner le PIB : Y = C + I + G + X – M. Cela représente la somme totale de la demande (ou de la dépense) en biens et services produits dans l’économie. Voir également : consommation, investissement, dépense publique, exportations, importations.
	côté « offre » (économie agrégée)
	Comment la main d’œuvre et le capital sont utilisés pour produire des biens et services. Il utilise le modèle du marché du travail (également appelé le modèle des courbes de salaires et de prix, ou WS-PS). Voir également : côté « demande » (économie agrégée).
	Grande Modération
	Période de faible volatilité de la production globale dans les économies avancées entre les années 1980 et la crise financière de 2008. Le terme fut suggéré par les économistes James Stock et Mark Watson et popularisé par Ben Bernanke, alors président de la Fed.



Dans cette unité, nous étudierons trois périodes distinctes. Chacune commence avec une période faste (la surface gris clair sur la Figure 17.2), suivie d’une période difficile (la surface gris foncé) :


  	1921 à 1941 : la crise de la Grande Dépression caractérise la première époque. Elle inspira le concept keynésien de demande agrégée devenu un principe de base de l’enseignement en économie et de la conception des politiques économiques.

  	1948 à 1979 : la période dite de l’« Âge d’or » s’étend de la fin de la Seconde Guerre mondiale à 1979. Elle est appelée ainsi du fait du succès économique des années 1950 et 1960. L’Âge d’or prit fin dans les années 1970 avec une crise des profits et de la productivité. L’enseignement de l’économie et la conception des politiques économiques se sont alors détournés du rôle de la demande agrégée pour s’intéresser aux problèmes de l’offre tels que la productivité et les décisions des entreprises d’entrer ou de quitter les marchés.

  	1979 à 2015 : au cours de la période la plus récente, la crise financière mondiale a surpris le monde entier. Le potentiel d’une croissance fondée sur l’endettement à créer de tels ravages fut complètement négligé durant les années précédentes de croissance stable, caractérisées par une gestion macroéconomique apparemment réussie et que l’on a appelées la Grande Modération.






            [image: Chômage, croissance de la productivité et inégalités aux États-Unis (1914–2015) ]



Figure 17.2 
Chômage, croissance de la productivité et inégalités aux États-Unis (1914–2015).






United States Bureau of the Census. 2003. Historical Statistics of the United States: Colonial Times to 1970, Part 1. United States: United States Govt Printing Office; Facundo Alvaredo, Anthony B Atkinson, Thomas Piketty, Emmanuel Saez, and Gabriel Zucman. 2016. ‘The World Wealth and Income Database (WID).’; US Bureau of Labor Statistics; US Bureau of Economic Analysis.






Le terme de « crise » est communément appliqué au premier et dernier de ces épisodes, car ils représentent un cataclysme inhabituel, bien que récurrent, faisant dévier une économie de ses fluctuations habituelles. Dans la deuxième époque, la fin de l’Âge d’or marque aussi une rupture nette par rapport à ce qui était considéré alors comme normal. Les trois mauvaises surprises qui mirent fin à ces époques sont différentes en bien des points, mais elles partagent tout de même quelques similarités : les mécanismes de rétroaction positive ont amplifié les effets des chocs habituels qui, en d’autres circonstances, auraient été atténués.

Que montre la Figure 17.2 ?


  	Croissance de la productivité : une mesure générale de la performance économique est la croissance de la productivité horaire dans le secteur privé. La croissance de la productivité a atteint des points bas lors de la Grande Dépression, à la fin de l’Âge d’or en 1979 et au début de la crise financière. L’Âge d’or du capitalisme tire son nom de l’extraordinaire croissance de la productivité jusqu’à la fin de cette période. Les droites bleues en pointillés indiquent la croissance moyenne de la productivité pour chaque sous-période.

  	Chômage : un chômage élevé, indiqué en vert, est caractéristique de la première période. Le succès de l’Âge d’or fut marqué par un chômage faible, ainsi qu’une croissance élevée de la productivité. La fin de l’Âge d’or a généré des pics de chômage à la fin des années 1970 et au début des années 1980. Au cours de la troisième période, le chômage a diminué à chaque nouveau cycle économique jusqu’à la crise financière, lorsqu’un chômage élevé est réapparu.

  	Inégalités : la Figure 17.2 présente également des données relatives aux inégalités aux États-Unis, illustrées par la part des revenus détenus par le pourcentage le plus riche de la population. Le centile le plus riche possédait presque un cinquième des revenus à la fin des années 1920 juste avant la Grande Dépression. Leur part a ensuite diminué régulièrement jusqu’à connaître un retournement à la fin de l’Âge d’or : la part des revenus des très riches s’est alors rétablie au niveau atteint à la fin des années 1920.



Nous avons vu dans de précédentes unités que les économies capitalistes sont caractérisées par un progrès technologique continu, induit par les incitations à créer de nouvelles technologies. En fonction des prévisions de profits après impôts, les entreprises prennent leurs décisions d’investissement dans le but d’avoir une longueur d’avance sur leurs concurrents. La croissance de la productivité reflète leurs décisions collectives d’investir dans de nouveaux équipements incorporant les améloriations technologiquees. La Figure 17.3 montre le taux de croissance du stock de capital, ainsi que les taux de profit des entreprises du secteur non financier aux États-Unis (avant et après le paiement des impôts sur les profits).




            [image: Partie supérieure : croissance du stock de capital et taux de profit des sociétés non financières aux États-Unis (1927–2015). Partie inférieure : taux d’imposition apparent des profits des sociétés non financières aux États-Unis (1929–2015) ]



Figure 17.3 
Partie supérieure : croissance du stock de capital et taux de profit des sociétés non financières aux États-Unis (1927–2015). Partie inférieure : taux d’imposition apparent des profits des sociétés non financières aux États-Unis (1929–2015).






US Bureau of Economic Analysis.






Les données de la Figure 17.3 montrent que la croissance du stock de biens d’équipement, ainsi que la rentabilité des entreprises, tendent à augmenter et à diminuer simultanément. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 14, l’investissement est fonction des profits attendus après impôts et ces prévisions sont elles-mêmes déterminées par les évolutions passées de la rentabilité. Une fois qu’une décision d’investir est prise, il existe un décalage avant la commande et l’installation du nouveau stock de biens d’équipement.


	taux d’imposition effectif sur les profits
	On le calcule en prenant le taux de profit avant imposition, en lui soustrayant le taux de profit après imposition et en divisant le total par le taux de profit avant imposition. La fraction est habituellement multipliée par 100 et reportée en pourcentage.



À la suite du krach boursier de 1929 et des crises bancaires de 1929–1931, la rentabilité des entreprises fut restaurée, ce qui rendit possible un renouveau de croissance des investissements et du stock de biens d’équipement. Au cours de l’Âge d’or, la rentabilité et l’investissement étaient tous deux florissants. Un examen plus approfondi de la Figure 17.3 indique que les investissements dépendent des profits après impôts et l’on peut voir que l’écart existant entre le taux de profit avant impôts (en rouge) et le taux de profit après impôts (en vert) a diminué pendant l’Âge d’or. Le cadran inférieur indique le taux d’imposition effectif sur les profits des entreprises.

Les guerres nécessitent des financements importants et les impôts sur les entreprises ont significativement augmenté pendant la Seconde Guerre mondiale, ainsi que pendant la guerre de Corée, puis ont augmenté lentement au cours de la guerre du Vietnam. Le taux d’imposition effectif sur les profits est passé de 8 % à 2 % au cours des trente années qui ont suivi le début des années 1950. Cela a notamment contribué à stabiliser le taux de profit après impôts. À la fin des années 1970 et au début des années 1980, l’imposition sur les profits fut fortement réduite. Par la suite, le taux de profit avant impôts a fluctué, sans afficher de tendance particulière. Mais en dépit d’une stabilisation de la rentabilité lors de la troisième époque, le taux de croissance du stock de biens d’équipement a chuté.

Comme le montrent les Figures 17.2 et 17.3, à la veille de la crise financière, les Américains les plus riches se portaient très bien. Cela n’a cependant pas stimulé l’investissement, avec un stock de biens d’équipement augmentant au rythme le plus faible depuis la Seconde Guerre mondiale. Le début de la crise financière coïncida également avec un pic d’endettement du secteur privé (représenté sur la Figure 17.4). L’endettement des sociétés financières et des ménages était à son niveau le plus élevé depuis la Seconde Guerre mondiale (relativement à la taille du PIB). L’endettement des sociétés financières fut le plus frappant, mais le taux d’endettement des ménages a également régulièrement augmenté au cours des années 2000.
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Figure 17.4 
Niveau d’endettement aux États-Unis, en pourcentage du PIB : ménages, sociétés non financières, sociétés financières et administrations publiques (1945–2015).
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La Figure 17.5a résume les caractéristiques clés de l’économie américaine pour chaque période, lors du siècle dernier.





  
    	Nom de la période
    	Dates
    	Caractéristiques clés de l'économie américaine
  

  
    	Années 1920
    	1921–1929
    	Faible chômage

    Croissance élevée de la productivité

    Hausse des inégalités
  

  
    	Grande Dépression
    	1929–1941
    	Chômage élevé

    Chute des prix

    Taux de croissance inhabituellement faible du stock de biens d’équipement

    Baisse des inégalités
  

  
    	Âge d'or
    	1948–1973
    	Faible chômage

    Croissance inhabituellement élevée de la productivité

    Taux de croissance inhabituellement élevé du stock de biens d’équipement

    Baisse du taux d'imposition effectif sur les profits des entreprises

    Baisse des inégalités
  

  
    	Stagflation
    	1973–1979
    	Chômage élevé et inflation

    Faible croissance de la productivité

    Profits moins élevés
  

  
    	Années 1980 et la Grande Modération
    	1979–2008
    	Faible chômage et inflation

    Baisse du taux de croissance du stock de biens d’équipement

    Hausse rapide des inégalités

    Hausse de l'endettement des ménages et des banques
  

  
    	Crise financière
    	2008–2015
    	Chômage élevé

    Faible inflation

    Hausse des inégalités
  






Figure 17.5a 
La performance de l’économie américaine sur un siècle.






Les trois ères du capitalisme moderne ont été des phénomènes mondiaux, mais certains pays ont connu des expériences singulièrement différentes des États-Unis. En 1921, les États-Unis se classaient depuis dix ans en première position en matière de productivité au niveau mondial et ils étaient la plus grande économie mondiale depuis 50 ans. Le leadership américain en matière de technologie et ses entreprises mondiales permet d’expliquer le rattrapage rapide de l’Europe et du Japon au cours de l’Âge d’or. La première crise de 1929 et la crise financière de 2008 débutèrent également aux États-Unis pour se transformer ensuite en crises mondiales. Le Tableau 17.5b résume les différences importantes entre les États-Unis et les autres pays riches.





  
    	Nom de la période
    	Différences entre les États-Unis et les autres pays riches
  

  
    	Grande Dépression
    	États-Unis : retournement important et durable du PIB à partir de 1929

    Royaume-Uni : a pu éviter une crise bancaire, recul modeste du PIB
  

  
    	Âge d'or
    	États-Unis : leader technologique

    Reste du monde : la diffusion de la technologie crée une croissance de rattrapage, améliorant la productivité
  

  
    	Crise financière
    	États-Unis : bulle sur le marché de l’immobilier créant une crise bancaire

    Allemagne, Scandinavie, Japon, Canada, Australie : pas de bulle, ont évité la crise financière
  

  
    	Ouverture internationale (aux trois périodes)
    	Bien plus importante ailleurs qu’aux États-Unis
  






Figure 17.5b 
La Grande Dépression, l’Âge d’or et la crise financière vus à travers une comparaison internationale : caractéristiques spécifiques des États-Unis.






Les trois époques du capitalisme moderne sont très différentes, comme en témoignent les Figures 17.5a et 17.5b. Nous devons utiliser le large éventail d’outils d’analyse que nous avons développé dans les unités précédentes pour comprendre leurs dynamiques, et comment ces époques sont reliées.


  Question 17.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La figure suivante représente le taux de chômage (sur l’axe de gauche) et la croissance de la productivité (sur l’axe de droite) aux États-Unis entre 1914 et 2015.

  


            [image:  ]






  En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Les États-Unis ont réussi à avoir des taux de chômage de plus en plus bas lors des années de forte croissance durant la période étudiée.

    	Il y a eu une baisse constante et importante de la croissance de la productivité lors de la Grande Dépression.

    	La performance de l’économie américaine de 1979 à 2008 a été moins forte que durant les deux autres périodes de forte croissance, avec un taux de chômage moyen plus élevé et une croissance de la productivité moyenne plus faible.

    	Le taux de chômage atteint lors de la récente crise financière a été le plus haut depuis les années de stagflation de 1973 à 1979.

  

  
    	Les taux de chômage moyens lors des années de forte croissance des deux premières périodes ont été inférieurs à 5 %, tandis que durant la période 1979-2008, ils étaient de l’ordre de 6 %.

    	La croissance de la productivité a fortement chuté au début de la Grande Dépression. Cependant, elle a aussi rebondi fermement, conduisant à une croissance de la productivité moyenne d’environ 2 % sur la période concernée, un taux très similaire à la croissance de la productivité moyenne sur la période de croissance 1979-2008.

    	Les taux de chômage moyens lors des années de forte croissance des deux premières périodes ont été inférieurs à 5 %, tandis que les taux de croissance de la productivité moyens ont été d’environ 2,2 % et 3,2 % respectivement. Sur la période 1979-2008, le taux de chômage moyen a été d’environ 6 % tandis que le taux de croissance de la productivité moyen a été de 2,1 %.

    	Le taux de chômage a atteint presque 10 % au début des années 1980, un taux plus élevé que le pic atteint lors de la période de la crise financière.

  




  Question 17.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La figure suivante représente la part des revenus du centile le plus riche des ménages américains entre 1914 et 2013.

  


            [image:  ]






  En vous basant sur ces informations, lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	Les inégalités augmentent toujours lors des années de forte croissance.

    	Les inégalités peuvent soit augmenter, soit diminuer lors des périodes de récession.

    	L’ère de la Grande Modération diffère des autres périodes de boom par le fait que les inégalités ont augmenté durant cette période.

    	Le centile le plus riche des ménages américains a touché presque un cinquième du revenu total en 2010.

  

  
    	Cela n’est pas vrai. Par exemple, la part du centile supérieur des ménages américains a chuté de façon continue durant l’époque de l’Âge d’or de 1948 à 1973.

    	Les inégalités ont eu des années de déclin et des années de croissance pendant la Grande Dépression et la récession après la crise financière.

    	Les inégalités ont aussi augmenté durant les années 1920 de forte croissance. L’Âge d’or était différent car les inégalités ont chuté de façon continue pendant cette période.

    	Ils ont reçu 19 % du revenu total.

  



17.2 La Grande Dépression, l’amplification des chocs économiques et la demande globale

Le capitalisme est un système économique dynamique et, comme nous l’avons vu dans l’Unité 13, les phases d’essor et de récession en sont des caractéristiques récurrentes, même lorsque les fluctuations de la production agricole liées aux conditions météorologiques jouent un rôle mineur dans l’économie. Toutes les récessions ne sont cependant pas comparables. Dans l’Unité 14, nous avions vu qu’en 1929, un ralentissement de l’économie américaine similaire à d’autres ralentissements lors de la décennie précédente s’est transformé en un désastre économique à grande échelle : la Grande Dépression.

Les causes de la Grande Dépression nous apparaissent comme étant dramatiques, et ont dû être terrifiantes pour ceux qui les ont réellement vécues. De petites causes ont conduit à des effets toujours plus importants, dans une spirale analogue aux pannes en série d’un réseau électrique. Trois mécanismes simultanés de rétroaction positive ont fait chuter l’économie américaine dans les années 1930 :


  	Une vision pessimiste du futur : l’impact d’une baisse de l’investissement sur le chômage et l’impact du krach boursier de 1929 sur les perspectives futures ont semé la peur auprès des ménages. Ils se sont préparés au pire en tentant d’épargner plus, entraînant une chute encore plus importante de la consommation.

  	Faillite du système bancaire : la baisse consécutive du revenu empêcha le remboursement des emprunts. Dès 1933, près de la moitié des banques américaines avaient fait faillite, ce qui a considérablement réduit l’offre de crédit. Les banques qui n’avaient pas fait faillite augmentèrent les taux d’intérêt pour se protéger contre le risque, décourageant les entreprises d’investir et freinant les dépenses de consommation des ménages en automobiles, réfrigérateurs et autres biens durables.

  	Déflation : les prix diminuent à mesure que les biens invendus s’accumulent dans les rayons des magasins.




	déflation
	Une baisse du niveau général des prix. Voir également : inflation.



La déflation affecte la demande globale via différents canaux. Le canal le plus important opèra via l’effet de la déflation sur ceux les plus endettés. Comme les dettes étaient libellées en termes nominaux, la déflation poussa à la hausse leur valeur réelle. Ce mécanisme de rétroaction positive était totalement nouveau, car au cours des anciens épisodes de déflation, les niveaux d’endettement étaient bien plus faibles. Les ménages arrêtèrent d’acheter des voitures et des logements, et de nombreux débiteurs devinrent insolvables, ce qui créa des problèmes à la fois pour les emprunteurs et les banques. Un cinquième des propriétaires et locataires étaient en situation de défaut. Les agriculteurs faisaient partie de ceux qui cumulaient le plus de dettes : les prix de leurs produits s’effondraient, conduisant à une chute de leurs revenus et augmentant le poids de leurs dettes. En réponse à cela, ils augmentèrent leur production, ce qui empira la situation en réduisant davantage le niveau des prix. Lorsque les prix diminuent, les gens reportent également leurs achats de biens durables, réduisant d’autant plus la demande globale.

Peu de personnes à cette époque comprirent ces mécanismes de rétroaction positive, et les premières tentatives du gouvernement pour renverser cette spirale à la baisse furent vaines. Cela tenait en partie au fait que les actions du gouvernement reposaient sur des idées économiques erronées. Par ailleurs, même si le gouvernement avait lancé des politiques adéquates, le rôle joué par l’État dans l’économie était trop restreint pour inverser les tendances déstabilisatrices puissantes à l’œuvre dans le secteur privé.

La Figure 17.6 illustre la chute de la production industrielle qui a commencé en 1929. En 1932, la production représentait moins de 60 % du niveau de 1929. Après une période de reprise, la production chuta à nouveau de 20 % en 1937. Le chômage est resté au-dessus de 10 % jusqu’en 1941, l’année où les États-Unis entrèrent dans la Seconde Guerre mondiale. Les prix à la consommation ont diminué en même temps que le PIB de 1929 à 1933, puis sont demeurés stables jusqu’au début des années 1940.
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Figure 17.6 
L’effet de la Grande Dépression sur l’économie américaine (1928–1941).






United States Bureau of the Census. 2003. Historical Statistics of the United States: Colonial Times to 1970, Part 1. United States: United States Govt Printing Office; Federal Reserve Bank of St Louis (FRED).







  Exercice 17.1 Les agriculteurs au cours de la Grande Dépression

  Durant la Grande Dépression, la demande pour la production agricole chuta. Confrontés à une baisse des prix de la production agricole et un endettement élevé, les agriculteurs décidèrent d’augmenter la production. Leur réponse aurait pu être pertinente d’un point de vue individuel, mais collectivement, cela empirera la situation. Prenez le cas de producteurs de blé et supposez qu’ils soient tous identiques. Dessinez les représentations graphiques des courbes de coût d’une ferme individuelle preneuse de prix, ainsi que de l’offre et la demande au niveau de l’ensemble du secteur, pour illustrer la situation. Expliquez votre raisonnement.



17.3 Les décideurs publics pendant la Grande Dépression

Tout comme le jour du feu de brousse le plus important d’Australie est maintenant appelé Samedi Noir (Black Saturday en anglais), on peut dater le début de la Grande Dépression au Jeudi Noir (Black Thursday en anglais). Le jeudi 24 octobre 1929, l’indice boursier américain Dow Jones des valeurs industrielles s’effondra de 11 % à l’ouverture, plongeant le marché boursier américain dans le déclin pour trois ans. La Figure 17.7 indique les phases ascendantes et descendantes du cycle économique de 1924 à 1941.
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Figure 17.7 
Changement dans les composantes de la demande globale au cours des fluctuations à la hausse et à la baisse (T3 1924 à T4 1941).
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Le fort ralentissement, du dernier trimestre 1929 au premier trimestre 1933, fut en partie causé par les fortes chutes de l’investissement des ménages et des entreprises (barre rouge) et de la consommation de biens non durables (barre verte). Afin de bien comprendre le comportement observé pour les ménages et les entreprises au cours de la Grande Dépression, rappelez-vous la Figure 14.6 où nous avions utilisé le modèle du multiplicateur pour décrire comment ce choc provoqua une chute de la demande globale. Rappelez-vous également que nous avions décrit un modèle, à partir de la Figure 14.8, qui permettait d’expliquer pourquoi les ménages ont stoppé leur consommation dans le but de restaurer leur cible de richesse.

Dans l’Unité 14, nous avons vu comment les politiques publiques peuvent à la fois amplifier ou atténuer les fluctuations économiques. Dans les premières années de la Grande Dépression, les politiques publiques ont à la fois amplifié et prolongé le choc. Au départ, les dépenses publiques et les exportations nettes ont à peine changé. En avril 1932, le président Herbert Hoover s’exprima devant le Congrès pour affirmer qu’une « réduction plus importante encore des dépenses publiques » était nécessaire et il plaida en faveur d’un budget équilibré. Hoover fut remplacé par Franklin Delano Roosevelt en 1932, et la politique gouvernementale changea.

Politique budgétaire pendant la Grande Dépression

La politique budgétaire a très peu contribué à la reprise jusqu’au début des années 1940. Les estimations indiquent par exemple que la production était 20 % en deçà du niveau de plein emploi en 1931. Cela veut dire que le faible excédent budgétaire cette année-là aurait impliqué un important excédent corrigé du cycle économique, compte tenu de la baisse des recettes fiscales propre à une économie en pleine dépression.

Sous la présidence de Roosevelt, le gouvernement accumula des déficits de 1932 à 1936. Lorsque l’économie entra en récession en 1938–1939, le déficit diminua de son pic de 5,3 % en 1936 à 3 % en 1938. Ce fut une autre erreur qui renforça la récession. La forte hausse des dépenses militaires au début des années 1940 (bien avant que les États-Unis n’entrent dans la Seconde Guerre mondiale fin 1941) a contribué à la reprise.

Politique monétaire pendant la Grande Dépression

La politique monétaire prolongea quant à elle la Grande Dépression. L’évolution du taux d’intérêt réel sur la Figure 17.8 indique que la politique monétaire était restrictive à partir de 1925 : le taux d’intérêt réel augmenta, atteignant un pic de 13 % en 1932. Dès le début de la récession en 1929, cette politique renforça, au lieu de compenser, la baisse de la demande agrégée. Il est cependant à noter que le taux d’intérêt nominal chuta après le pic de 1929 ; le taux d’intérêt réel augmenta, car les prix étaient également en train de chuter. Les dépenses en biens immobiliers et biens durables étant sensibles aux variations de taux d’intérêt, elles diminuèrent fortement.
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Figure 17.8 
Choix politiques au cours de la Grande Dépression : le cas des États-Unis (1921–1941).
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L’étalon-or


	étalon-or
	Le système de taux de change fixes, abandonné lors de la Grande Dépression, dans lequel la valeur d’une devise était déterminée par la quantité d’or contre laquelle on pouvait échanger cette devise. Voir également : Grande Dépression.
	plancher zéro
	Cela renvoie au fait que le taux d’intérêt nominal ne peut pas être négatif ; il y a donc un plancher au taux d’intérêt nominal qui peut être fixé à zéro par la banque centrale. Voir également : quantitative easing (QE).



Les États-Unis étaient toujours dans ce que l’on appelait alors le système étalon-or. Cela impliquait que les autorités américaines promettaient d’échanger des dollars contre une certaine quantité d’or (la promesse était de payer une once d’or pour 20,67 $). Sous l’étalon-or, les autorités devaient continuer de verser de l’or contre des dollars à ce taux fixe. Si la demande pour le dollar américain diminuait, alors de l’or sortait du pays. Afin d’empêcher cela, soit les biens échangeables du pays devaient devenir plus compétitifs (pour stimuler les entrées d’or via une hausse des exportations), soit l’or devait être attiré à travers des afflux de capitaux. Cela pouvait être fait soit en augmentant le taux d’intérêt nominal, soit en le maintenant à un niveau élevé par rapport aux autres pays. Afin d’éviter toute sortie d’or, les décideurs publics étaient réticents à diminuer le taux d’intérêt au niveau du plancher zéro. Cela écartait la possibilité d’utiliser la politique monétaire pour contrer la récession.

À moins que les salaires ne baissent rapidement afin d’augmenter la compétitivité à l’international et les entrées d’or via une hausse des exportations et une baisse des importations, rester dans le système de l’étalon-or lors d’une récession est déstabilisant, car il l’amplifiera. Il y eut une sortie massive d’or des États-Unis après l’abandon de l’étalon-or par le Royaume-Uni en septembre 1931. L’une des raisons expliquant la spéculation contre le dollar américain (c’est-à-dire, les investisseurs vendant des dollars contre de l’or) était que les investisseurs s’attendaient à ce que les États-Unis abandonnent également ce système et dévaluent le dollar. Si cela s’était produit, les détenteurs de dollars auraient été perdants.

Changement des anticipations

En 1933, Roosevelt lança des réformes de politique économique :


	New Deal
	Programme du Président des États-Unis, Franklin Roosevelt, qui débuta en 1933 et consistait à mener des travaux publics d’urgence et des programmes d’assistance pour employer des millions de travailleurs. Il établit les structures de base des programmes sociaux caractérisant l’État social moderne, des politiques de l’emploi et des règlementations.




  	Le New Deal : cela engagea des dépenses gouvernementales dans un certain nombre de programmes afin d’augmenter la demande agrégée.

  	Les États-Unis quittèrent l’étalon-or : en avril 1933, le dollar fut dévalué à 35 $ l’once d’or et le taux d’intérêt nominal fut réduit à un niveau proche du plancher zéro (voir la Figure 17.8).

  	Roosevelt introduisit également des réformes du système bancaire : à la suite des paniques bancaires en 1932 et au début de l’année 1933.



Le changement des croyances des personnes à propos du futur était aussi important que le changement de politiques. Le 4 mars 1933, dans son discours d’investiture en tant que président, Roosevelt s’adressa aux Américains pour leur dire : « La seule chose que nous ayons à craindre est la crainte elle-même – une terreur sans nom, déraisonnée et injustifiée. »


  La Grande Dépression

  La période des années 1930 caractérisée par une chute de la production et de l’emploi mit à l’épreuve de nombreux pays.

  
    	Les pays ayant abandonné l’étalon-or plus tôt dans les années 1930 s’en sont remis plus tôt.

    	Aux États-Unis, la politique du New Deal menée par Roosevelt a permis d’accélérer la sortie de la Grande Dépression, en partie en causant une modification des anticipations.

  



Nous avons vu que les peurs des consommateurs et investisseurs en 1929 étaient justifiées. Néanmoins, grâce à la politique du New Deal de Roosevelt et des signes précoces de reprise qui existaient avant son élection, les ménages et les entreprises commencèrent à penser que la baisse des prix allait s’interrompre et que l’emploi allait repartir à la hausse.




            [image: La Grande Dépression et la reprise : les ménages diminuèrent leur consommation pour retrouver leur cible de richesse, puis l’augmentèrent à partir de 1933 ]



Figure 17.9 
La Grande Dépression et la reprise : les ménages diminuèrent leur consommation pour retrouver leur cible de richesse, puis l’augmentèrent à partir de 1933.






La Figure 17.9 ajoute une troisième colonne au modèle de la richesse des ménages déjà rencontré dans la Figure 14.8. La colonne C montre la perspective des ménages à partir de la fin de l’année 1933. La production et l’emploi étaient alors en période de croissance. L’incertitude à propos du futur ayant quasiment disparu, les ménages réévaluèrent leurs prévisions de richesse (dont les revenus du travail). Ils se mirent à consommer davantage, car l’épargne supplémentaire n’était plus nécessaire. À mesure que les ménages prévoyaient un retour des revenus et des prix aux niveaux d’avant la crise, la consommation pouvait reprendre. Toute hausse de la richesse au-dessus d’un seuil souhaité grâce à l’épargne réalisée pendant la Grande Dépression (indiqué dans la colonne C par la richesse au-dessus de la cible) permet une croissance supplémentaire de la consommation.

Le long chemin de la reprise était en cours. L’économie américaine n’atteignit cependant le niveau d’emploi d’avant la Grande Dépression que lors du troisième mandat de Roosevelt et après le début de la Seconde Guerre mondiale.


  Exercice 17.2 Avantages et inconvénients des taux de change fixes

  
    
        

        
    

    
        Barry Eichengreen : taux de change fixes
    



  Regardez la vidéo « Économiste en action » dans laquelle l’économiste et historien économique Barry Eichengreen commente les systèmes de taux de change fixes comme l’étalon-or lors de la Grande Dépression et le système de l’Euro à la suite de la crise financière.

  
    	Selon la vidéo, quels sont les avantages et les inconvénients des systèmes de taux de change fixes ?

    	Comment les pays ayant adopté ces taux de change peuvent-ils répondre de manière efficace aux chocs économiques ? Quelles sont les caractéristiques du système de l’Euro qui rendent difficiles la mise en place de réponses efficaces ?

  




  Question 17.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Franklin Roosevelt est devenu le Président des États-Unis en 1933. Après qu’il soit devenu président,

  
    	Le déficit public fédéral a augmenté à 5,6 % du PNB en 1934.

    	Le taux d’intérêt nominal à court terme a chuté de 1,7 % en 1933 à 0,75 % en 1935.

    	Le CPI a chuté de 5,2 % en 1933 et a augmenté de 3,5 % en 1934.

    	Les États-Unis ont quitté l’étalon-or en avril 1933.

    	Le New Deal a été introduit en 1933. Il contenait des propositions pour augmenter les dépenses publiques fédérales en finançant un large panel de programmes et des réformes pour le système bancaire.

  

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte en ce qui concerne les années ayant suivi l’élection de Roosevelt ?

  
    	Un changement dans les anticipations des consommateurs de leurs revenus futurs, à cause du New Deal, aurait contribué à une extension dans la demande agrégée de l’économie.

    	La valeur du dollar américain a augmenté du fait de l’abandon de l’étalon-or et a permis de ramener le taux d’intérêt nominal à une valeur proche de zéro.

    	Le taux d’intérêt réel a augmenté après 1933.

    	La contraction budgétaire liée à la hausse du déficit public aurait contribué à la sortie de la Dépression.

  

  
    	Des anticipations plus optimistes conduisent à une hausse des dépenses des consommateurs, comme le montre la Figure 17.9.

    	L’abandon de l’étalon-or a permis la dévaluation du dollar américain (de 20,67 $ à 35 $ par once d’or). Il n’était plus nécessaire de garder un taux d’intérêt élevé pour maintenir le dollar à un taux plus élevé (c’est-à-dire moins de dollars par once).

    	Comme le taux d’intérêt nominal chutait, et que l’inflation est passée de négative à positive, le taux d’intérêt réel a chuté fortement (et est devenu négatif en 1934).

    	Un déficit public en hausse signifie une expansion budgétaire.

  



17.4 L’Âge d’or de la croissance forte et du chômage faible


  L’Âge d’or du capitalisme

  Cette période caractérisée par une très forte croissance de la productivité, un niveau d’emploi élevé et une inflation stable s’étend de la fin de la Seconde Guerre mondiale au début des années 1970.

  
    	L’étalon-or fut remplacé par le système de Bretton Woods, bien plus flexible.

    	Les employeurs et les salariés partagèrent les bénéfices du progrès technologique grâce aux compromis d’après-guerre.

    	L’Âge d’or prit fin avec une période de stagflation dans les années 1970.

  



La période 1948–1973 fut remarquable de l’histoire du capitalisme. Aux États-Unis, nous avons vu dans la Figure 17.2 que la croissance de la productivité fut plus rapide et le chômage plus bas au cours de cette période par rapport aux autres. Cet Âge d’or du capitalisme d’une durée de 25 ans ne fut cependant pas confiné aux États-Unis. Le Japon, l’Australie, le Canada, la Nouvelle-Zélande et l’Europe de l’Ouest ont connu un Âge d’or comparable. Les taux de chômage furent historiquement faibles (voir la Figure 16.1). La Figure 17.10 présente des données de 1820 à 1913 pour 13 économies avancées, ainsi que pour 16 pays de 1950 à 1973.




            [image: Une perspective historique de l’Âge d’or du capitalisme ]



Figure 17.10 
Une perspective historique de l’Âge d’or du capitalisme.






Table 2.1 in Andrew Glyn, Alan Hughes, Alain Lipietz, et Ajit Singh. 1989. ‘The Rise and Fall of the Golden Age.’ In The Golden Age of Capitalism: Reinterpreting the Postwar Experience, edité par Stephen A. Marglin et Juliet Schor. New York, NY: Oxford University Press. Données de 1820 à 1913 relatives à 13 pays avancés, à 16 pays à partir de 1850.






Pendant l’Âge d’or, le taux de croissance du PIB par tête fut 2,5 fois plus élevé comparativement aux autres périodes. Au lieu de doubler tous les 50 ans, le niveau de vie doublait tous les 20 ans. L’importance de l’épargne et de l’investissement est illustrée par la partie droite : le stock de capital a augmenté presque deux fois plus rapidement pendant l’Âge d’or qu’il ne l’a fait entre 1870 et 1913.

La Figure 17.11 montre comment les pays d’Europe de l’Ouest et le Japon ont (presque) rattrapé les États-Unis. Dans cette figure, le niveau de PIB par heure travaillée aux États-Unis est fixé à 100, aussi nous n’avons pas d’information sur la performance américaine (nous devons utiliser la Figure 17.2 pour cela). Cette méthode permet par contre de représenter le point de départ des économies par rapport aux États-Unis immédiatement après la Seconde Guerre mondiale, ainsi que leurs trajectoires dans le temps. Ce phénomène est connu sous le terme de rattrapage économique.


	rattrapage économique
	Le processus par lequel beaucoup d’économies (mais pas toutes) dans le monde parvinrent à combler l’écart entre la première économie mondiale et leur propre économie.



Les trois grands perdants de la Seconde Guerre mondiale (Allemagne, Italie et Japon) étaient loin derrière en 1950. Le PIB par heure travaillée du Japon valait à peine un cinquième de celui des États-Unis. La croissance de ces pays fut clairement bien plus rapide que la croissance américaine au cours de l’Âge d’or : tous ces pays se sont rapprochés du niveau de la productivité américaine.




            [image: Rattrapage des États-Unis pendant l’Âge d’or et après (1950–2016) ]



Figure 17.11 
Rattrapage des États-Unis pendant l’Âge d’or et après (1950–2016).






The Conference Board. 2016. ‘Total Economy Database.’






Quel fut le secret des performances du pays leader en termes de productivité (les États-Unis) et des autres pays avancés au cours de l’Âge d’or ?


  	Changements en termes de politiques économiques et de régulation : cela a permis de résoudre les problèmes d’instabilité qui caractérisèrent la Grande Dépression.

  	Nouveaux accords institutionnels entre employeurs et travailleurs : ces accords ont créé des conditions dans lesquelles il était rentable pour les entreprises d’innover. Aux États-Unis, pays leader sur le plan technologique, cela permit de développer de nouvelles technologies, tandis que les pays suiveurs adoptèrent souvent des technologies perfectionnées et des techniques de gestion déjà utilisées aux États-Unis. Du fait du pouvoir accru des syndicats et des partis politiques des travailleurs leur permettant de négocier une part des gains de productivité, ils soutinrent les innovations – même lorsque celles-ci impliquaient temporairement des destructions d’emplois.



Après la Seconde Guerre mondiale, les gouvernements avaient tiré les leçons de la Grande Dépression, ce qui modifia les politiques économiques nationales et internationales. À la manière du New Deal de Roosevelt qui signala un changement de politique et améliora les attentes du secteur privé, les gouvernements d’après-guerre ont rassuré quant à leur intention de soutenir la demande globale si nécessaire.

Dans les économies d’après-guerre, le poids du secteur public était plus important dans tous ces pays et grossit entre les années 1950 et 1960. La Figure 14.1 montrait la baisse des fluctuations de la production après 1950, ainsi que la taille bien plus importante du secteur public aux États-Unis. Dans l’Unité 14, nous avons vu qu’un secteur public élargi fournit plus de stabilisateurs automatiques pour l’économie. L’État-providence moderne fut bâti dans les années 1950 et les allocations chômages furent alors introduites. Ces politiques font également partie des stabilisateurs automatiques.


	système de Bretton Woods
	Un système monétaire international de taux de change fixes mais ajustables, établi à la fin de la Seconde Guerre mondiale. Il remplaça le système de l’étalon-or qui fut abandonné lors de la Grande Dépression.



Étant donné le coût d’adhésion à l’étalon-or pendant la Grande Dépression, il était clair qu’une nouvelle politique régissant les relations économiques internationales devait être mise en place. Ce nouveau régime fut appelé le système de Bretton Woods, d’après le nom d’une station de ski du New Hampshire où les représentants des plus grandes économies, dont Keynes, ont créé un système bien plus flexible que celui de l’étalon-or. Les taux de change étaient alors fixés sur le dollar américain plutôt que l’or. Si des pays devenaient très peu compétitifs (si des pays devaient faire face à un « déséquilibre fondamental » dans les comptes extérieurs, selon les termes exacts de l’accord), la dévaluation du taux de change était alors possible. Quand une monnaie comme la livre britannique était dévaluée (cela s’est produit en novembre 1967), il devenait moins coûteux d’acheter des livres. Cela augmentait la demande pour les exportations britanniques et diminuait la demande domestique pour les produits importés. Le système de Bretton Woods fonctionna plutôt bien pendant la majeure partie de l’Âge d’or.

17.5 Travailleurs et employeurs au cours de l’Âge d’or

L’Âge d’or est défini par un investissement élevé, une croissance rapide de la productivité, une croissance des salaires, ainsi qu’un chômage faible. Comment ce cercle vertueux a-t-il fonctionné ?


  	Les profits après-impôts dans l’économie américaine sont restés élevés : ce fut le cas de la fin de la Seconde Guerre mondiale jusqu’aux années 1960 (vous pouvez à nouveau regarder la Figure 17.3) et cette situation fut similaire pour les autres économies avancées.

  	Les profits réalisés ont permis d’investir : les attentes partagées selon lesquelles les profits continueraient à être élevés dans le futur ont créé les conditions pour des niveaux d’investissement durablement élevés (vous pouvez vous référer au modèle des dépenses d’investissement de la Section 14.4).

  	Des investissements élevés associés à un progrès technologique continu ont permis la création d’emplois : le chômage est resté faible.

  	Le pouvoir des travailleurs : les syndicats et les mouvements politiques alliés aux salariés étaient suffisamment puissants pour garantir des hausses durables des salaires. Cependant, les accords entre les syndicats et les employeurs ont poussé les syndicats à agir de manière inclusive (Unité 16) et ont soutenu l’effet de protestation (voice effect, en anglais) des syndicats (Unité 9), ce qui eut pour effet d’encourager la coopération entre les travailleurs et les entreprises face à l’adoption de nouvelles technologies.



Utilisez les étapes de l’analyse de la Figure 17.12 pour voir comment ces quatre points expliquant l’Âge d’or peuvent être représentés en termes de déplacements des courbes des prix et des salaires. Rappelez-vous l’Unité 16, où nous avons vu que la courbe des prix révèle le salaire réel compatible avec un niveau d’investissement des employeurs qui maintient l’emploi à un niveau constant. Cela signifie qu’un salaire réel en dessous de la courbe des prix encouragera des entreprises à entrer ou à augmenter leur investissement, et l’emploi augmentera.





            [image: L’Âge d’or : illustration avec les courbes des salaires et des prix. ]



Figure 17.12 
L’Âge d’or : illustration avec les courbes des salaires et des prix.









            [image: Le début de l’Âge d’or : Supposons que le point A indique la situation de l’économie américaine au début de l’Âge d’or avec un taux de chômage de 5 %. ]



Le début de l’Âge d’or



Supposons que le point A indique la situation de l’économie américaine au début de l’Âge d’or avec un taux de chômage de 5 %.









            [image: Progrès technologique : Cela déplace vers le haut la courbe des prix (vers celle labellisée « fin des années 1950/années 1960 »). Cela stimule un investissement élevé, ce qui est cohérent avec les données relatives à la croissance du stock de capital aux États-Unis présentées sur la Figure 17.3. ]



Progrès technologique



Cela déplace vers le haut la courbe des prix (vers celle labellisée « fin des années 1950/années 1960 »). Cela stimule un investissement élevé, ce qui est cohérent avec les données relatives à la croissance du stock de capital aux États-Unis présentées sur la Figure 17.3.









            [image: La courbe des salaires se déplace vers le haut, mais moins que la courbe des prix : Des syndicats forts et des politiques publiques favorables ont augmenté le pouvoir de négociation des travailleurs. Mais à travers les accords avec les employeurs, le déplacement de la courbe des salaires qui en résulte fut modeste. ]



La courbe des salaires se déplace vers le haut, mais moins que la courbe des prix



Des syndicats forts et des politiques publiques favorables ont augmenté le pouvoir de négociation des travailleurs. Mais à travers les accords avec les employeurs, le déplacement de la courbe des salaires qui en résulte fut modeste.









            [image: Les acteurs se mettent d’accord : Au point B, les syndicats et les employeurs se mettent d’accord sur l’ampleur des augmentations de salaires. ]



Les acteurs se mettent d’accord



Au point B, les syndicats et les employeurs se mettent d’accord sur l’ampleur des augmentations de salaires.








Aux États-Unis, le progrès technologique fut rapide pendant l’Âge d’or, car les innovations développées pendant la Grande Dépression et la Seconde Guerre mondiale furent intégrées aux nouveaux biens d’équipements. Les nouvelles technologies et les nouvelles techniques de management déjà utilisées aux États-Unis pouvaient  également être mises en place dans les autres économies en rattrapage. Dans la plupart de ces pays, la croissance de l’Âge d’or était alors bien plus rapide qu’au niveau de la frontière technologique définie par les États-Unis sur la Figure 17.11.

Le pouvoir des syndicats dans la détermination des salaires, ainsi que l’amélioration du système d’assurance chômage dans les années 1950 et 1960 sont illustrés par un déplacement vers le haut de la courbe des salaires dans la Figure 17.12. Le résultat observé, c’est-à-dire une augmentation des salaires en phase avec la productivité pour un chômage faible, est illustré par le point B.

Les syndicats comme les gouvernements jouèrent un rôle très important dans ce processus. Entre 1920 et 1933, les syndicats aux États-Unis perdirent deux membres sur cinq. Au cours des années 1930, des changements dans les lois concernant les syndicats, ainsi que les difficultés de la Grande Dépression contribuèrent à inverser cette tendance. La forte demande de travail pendant la Seconde Guerre mondiale permit de solidifier le pouvoir de négociation des travailleurs. La part des syndiqués sur l’ensemble des travailleurs atteignit un pic au début des années 1950. Au cours des cinquante années suivantes, on assista en revanche à une baisse constante des adhésions.


	consensus d’après-guerre
	Un accord informel (prenant des formes différentes d’un pays à l’autre) entre les employeurs, les pouvoirs publics et les organisations syndicales et patronales qui créa les conditions pour une croissance économique rapide dans les économies avancées de la fin des années 1940 jusqu’au début des années 1970. Les syndicats acceptèrent les institutions de base de l’économie capitaliste et ne résistèrent pas au progrès technologique, en échange d’un chômage bas, de la tolérance à l’égard des syndicats et d’autres droits et d’une augmentation des salaires réels allant de pair avec l’augmentation de la productivité.



La Figure 17.13 indique à la fois l’importance croissante du secteur public, ainsi que le niveau historiquement élevé d’adhésion syndicale aux États-Unis. Comme nous l’avons déjà vu, le secteur public plus important reflète notamment le droit nouveau à une assurance chômage. Dans le modèle des courbes des salaires et des prix, des allocations chômage plus élevées ainsi que des syndicats plus puissants déplacent la courbe des salaires vers le haut, mais lorsque les syndicats sont inclusifs et qu’il y a un effet de protestation (voice) fort de la part des syndicats, la hausse est contenue.




            [image: Adhésion aux syndicats et importance du secteur public aux États-Unis (1913–2015) ]



Figure 17.13 
Adhésion aux syndicats et importance du secteur public aux États-Unis (1913–2015).
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Les syndicats se comporteraient de manière inclusive, c’est-à-dire qu’ils s’abstiendraient d’utiliser l’étendue de leur pouvoir de négociation (par exemple, dans les entreprises et usines dans lesquelles ils sont très puissants) et coopéreraient dans le cadre d’une négociation à l’échelle de l’économie, visant à maintenir une croissance des salaires compatible avec la contrainte imposée par la courbe des prix. En retour, les employeurs maintiendraient l’investissement à un niveau tel que le chômage reste faible. Ce modèle non écrit, mais largement observé dans la réalité, consistant à partager les gains issus du progrès technologique entre employeurs et salariés, est connu sous le terme consensus d’après-guerre.

Ces compromis d’après-guerre entre employeurs, syndicats et pouvoirs publics, qui permettaient une forte croissance de la productivité, une croissance élevée des salaires réels et un chômage faible, ont différé selon les pays. En Scandinavie, en Autriche, en Belgique, aux Pays-Bas, en Suisse et en Allemagne de l’Ouest, le processus de fixation des salaires était soit centralisé au sein d’un syndicat unique, soit coordonné entre les syndicats et les regroupements de dirigeants d’entreprises, ce qui entraînait une certaine modération salariale. Dans les secteurs de technologies avancées en France et en Italie, les États intervenaient pour fixer les salaires dans les entreprises publiques (détenues par l’État), définissant la direction à prendre pour l’économie tout entière. Le résultat était comparable à celui observé dans les pays où la fixation des salaires était centralisée.

Là où la coopération entre les employeurs et les syndicats était faible, les performances des pays au cours de l’Âge d’or furent moins bonnes. Dans la Figure  17.11, la relative pauvre performance du Royaume-Uni est notable durant l’Âge d’or. Le pays commença avec une productivité supérieure aux autres grands pays indiqués (le niveau de productivité britannique en 1950 était le plus proche des États-Unis), mais il fut ensuite dépassé par la France, l’Italie et l’Allemagne de l’Ouest dans les années 1960.

Le système britannique des relations du travail rendait un accord difficile. Il combinait des syndicats au pouvoir très fort au niveau de l’usine avec des syndicats fragmentés, incapables de coopérer à l’échelle de l’économie nationale. La force des délégués des syndicats locaux dans un système où coexistent une multitude de syndicats par entreprise conduisait les syndicats à la surenchère lorsqu’il fallait négocier les salaires. Cela a également renforcé l’opposition à l’introduction de nouvelles technologies et méthodes d’organisation du travail.

Les problèmes de l’économie britannique étaient exacerbés par le fait que les marchés des entreprises britanniques dans les anciennes colonies étaient protégés de la concurrence, ce qui avait affaibli les incitations à innover. Dans le processus de destruction créatrice, la concurrence incite les entreprises à prendre de l’avance sur leurs rivaux et réduit le nombre d’entreprises à faible productivité. Quand la concurrence est faible, les entreprises et les emplois existants sont protégés. Les employeurs et les travailleurs de ces entreprises partagent les rentes de monopole, mais la taille du gâteau est réduite parce que le progrès technologique est plus lent.

Aux États-Unis et dans les pays ayant réussi leur rattrapage, les compromis d’après-guerre permirent de créer les conditions d’un équilibre fondé sur des profits et des investissements élevés. Cet équilibre a rendu possible une croissance rapide de la productivité, ainsi qu’une croissance des salaires réels compatible avec un faible chômage. L’expérience britannique des années 1950 et 1960 (Figure 17.11) montre cependant que ce résultat n’a rien d’automatique.


  Question 17.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 17.12 décrit les mouvements de l’emploi, des profits et des salaires dans les années 1950 et 1960 en utilisant le modèle du marché du travail.

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte concernant cette période ?

  
    	La hausse de la courbe des salaires à cause de syndicats plus forts et d’allocations chômage plus importantes a conduit à des innovations d’après-guerre. Cela a déplacé la courbe des prix vers le haut.

    	Une hausse de la courbe des salaires diminue les profits et réduit l’investissement. Ce conflit d’intérêt entre les employés et les employeurs signifie qu’une situation caractérisée par un chômage bas, des profits élevés et un investissement soutenu n’aurait pas été viable dans le temps.

    	L’augmentation importante du pouvoir de négociation des syndicats et les mouvements politiques soutenant les travailleurs ont permis à ces derniers de demander des salaires les plus élevés possibles, entrainant la courbe des salaires au plus haut niveau possible.

    	Des progrès technologiques continus reposant sur des anticipations généralisées de profits élevés durables et de hauts salaires résultant du pouvoir de négociation important des syndicats, ont créé un cercle vertueux caractérisé par un investissement soutenu, une croissance rapide de la productivité, des salaires en hausse et un chômage faible.

  

  
    	Des profits élevés continus depuis la fin de la Seconde Guerre mondiale ont conduit à des hauts niveaux d’investissement soutenus dans le temps, menant à un progrès technologique continu.

    	Avec des travailleurs coopérant pour augmenter la taille du gâteau au lieu de réclamer une plus grosse part, la hausse de la courbe des salaires a été modeste, permettant des profits et un investissement élevés.

    	L’Âge d’or a marché car les travailleurs ont gagné un pouvoir de négociation suffisant pour se sentir assez confiants pour demander une part plus importante des gains mutuels que le progrès technologique a rendu possible. Par conséquent, ils ont coopéré pour augmenter la part du gâteau (le compromis d’après-guerre), conduisant à des hausses modestes de la courbe des salaires.

    	Ce cercle vertueux a conduit à une hausse rapide de la courbe des prix et en parallèle, une hausse, certes moins rapide, de la courbe des salaires.

  



17.6 La fin de l’Âge d’or


	stagflation
	Inflation élevée persistante combinée à un chômage élevé dans l’économie d’un pays.



Le cercle vertueux de l’Âge d’or commença à se briser à la fin des année 1960, victime en partie de son propre succès. Des années de faible chômage ont convaincu les travailleurs qu’ils n’avaient pas à avoir peur de perdre leur travail. Leurs demandes visant l’amélioration des conditions de travail et l’augmentation des salaires conduisirent à une baisse du taux de profit. Le compromis d’après-guerre et sa logique consistant à accroître la richesse totale ont provoqué une vague de contestation concernant la part de richesse que chaque groupe pouvait obtenir. Cela a notamment posé les bases d’une période combinant inflation et stagnation, qu’on appelle stagflation.

Des conflits de plus en plus importants dans les industries à la fin des années 1960 marquèrent la fin des compromis de l’Âge d’or. La Figure 17.14 représente le nombre de jours de grève pour 1 000 travailleurs de l’industrie dans les économies avancées entre 1950 et 2002. Alors que le nombre de grèves atteignit un pic, le ratio des salaires sur le prix des actions augmenta rapidement. Les compromis d’après-guerre, qui avaient contribué à l’Âge d’or, s’effondraient.




            [image: La fin de l’Âge d’or : grèves et salaires relatifs au prix des actions dans les économies avancées (1950–2002) ]



Figure 17.14 
La fin de l’Âge d’or : grèves et salaires relatifs au prix des actions dans les économies avancées (1950–2002).
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Les travailleurs demandèrent également des politiques de redistribution des revenus pour les moins nantis et la fourniture de meilleurs services sociaux. Pour les États, il devint de plus en plus difficile de réaliser des excédents budgétaires. Aux États-Unis, les dépenses militaires supplémentaires pour financer la guerre du Vietnam ont soutenu la demande globale et maintenu l’économie à un niveau d’emploi élevé, mais insoutenable.

Ce processus est représenté dans la Figure 17.15 par un déplacement vers le haut de la courbe des salaires (vers celle nommée « fin des années 1960/début des années 1970 »). Au même moment, la croissance de la productivité au niveau de l’économie tout entière ralentissait (voir la Figure 17.2 pour les États-Unis). Comme l’écart s’était réduit entre la frontière technologique aux États-Unis et dans les pays en rattrapage d’Europe de l’Ouest, il était plus difficile de tirer facilement des gains des transferts de technologie  (voir Figure 17.11).

En 1973 survint le premier choc pétrolier. Dans la Figure 17.15, cela contribue au déplacement de la courbe des prix vers le bas (voir la courbe de fixation des prix labellisée « 1973–1979 » et référez-vous à la Figure 15.11). Les coûts plus élevés des importations de pétrole réduisent le salaire réel maximum que peuvent obtenir les travailleurs si les entreprises veulent garder leurs marges de profit inchangées.





            [image: La fin de l’Âge d’or : illustration avec les courbes des salaires et des prix (notez que le salaire réel sur l’axe vertical est mesuré après impôt et en termes de prix à la consommation). ]



Figure 17.15 
La fin de l’Âge d’or : illustration avec les courbes des salaires et des prix (notez que le salaire réel sur l’axe vertical est mesuré après impôt et en termes de prix à la consommation).









            [image: Les compromis d’après-guerre s’effondrent : Le déplacement vers le haut de la courbe des salaires représente la disparition des compromis d’après-guerre à la fin des années 1960 et au début des années 1970. ]



Les compromis d’après-guerre s’effondrent



Le déplacement vers le haut de la courbe des salaires représente la disparition des compromis d’après-guerre à la fin des années 1960 et au début des années 1970.









            [image: Le premier choc pétrolier (1973) : Le premier choc pétrolier eut lieu en 1973, avec pour conséquence un déplacement vers le bas de la courbe des prix. ]



Le premier choc pétrolier (1973)



Le premier choc pétrolier eut lieu en 1973, avec pour conséquence un déplacement vers le bas de la courbe des prix.









            [image: Le chômage stabilisant l’inflation augmente : Sous l’effet combiné du déplacement vers le bas de la courbe des prix et du déplacement vers le haut de la courbe des salaires, le taux de chômage de long terme s’est élevé au niveau de 7 %, comme indiqué par le point D. ]



Le chômage stabilisant l’inflation augmente



Sous l’effet combiné du déplacement vers le bas de la courbe des prix et du déplacement vers le haut de la courbe des salaires, le taux de chômage de long terme s’est élevé au niveau de 7 %, comme indiqué par le point D.









            [image: Un écart de négociation apparait : La flèche à double pointe en situation de faible chômage indique la situation au début des années 1970. ]



Un écart de négociation apparait



La flèche à double pointe en situation de faible chômage indique la situation au début des années 1970.








Que s’est-il passé ?

Les salaires n’ont pas augmenté jusqu’au point C. Sous l’impact de la pression à la hausse des salaires et du choc pétrolier, l’économie se contracta et le chômage commença à augmenter. Cependant, même une réduction importante de l’emploi (portant le taux de chômage à 7 %) n’a pas éliminé l’écart de négociation indiqué sur la figure. Il en résulta une augmentation du taux d’inflation, comme indiqué sur la Figure 17.16.

En raison du fort pouvoir de négociation des travailleurs au début des années 1970 dans la plupart des pays à haut revenu, le choc pétrolier a frappé en premier lieu les employeurs via la redistribution des revenus tirés des profits vers les salaires (Figure 17.15). L’ère de la négociation équitable observée dans le cadre des compromis d’après-guerre prenait fin.


	côté « demande » (économie agrégée)
	Comment les décisions en matière de dépenses créent de la demande pour les biens et services et, en conséquence, créent de l’emploi et de la production. On utilise le modèle du multiplicateur. Voir également : côté « offre » (économie agrégée).
	côté « offre » (économie agrégée)
	Comment la main d’œuvre et le capital sont utilisés pour produire des biens et services. Il utilise le modèle du marché du travail (également appelé le modèle des courbes de salaires et de prix, ou WS-PS). Voir également : côté « demande » (économie agrégée).



Aux États-Unis et dans la plupart des pays à haut revenu, les syndicats étaient suffisamment puissants pour défendre leur part du gâteau même après la hausse du prix du pétrole, et ils ont choisi de le faire. En termes de modèle, les salaires se sont maintenus au-dessus de la nouvelle courbe des prix. Les profits amputés ont conduit à une baisse de l’investissement et un ralentissement de la croissance de la productivité. Conformément aux prédictions du modèle de la Figure 17.15, l’inflation fut de plus en plus importante (Figure 17.16), les profits chutèrent (Figure 17.3), les investissements furent faibles (Figure 17.3) et le chômage augmenta (Figure 17.16).

Dans les quelques pays caractérisés par des syndicats puissants et inclusifs (comme décrit dans l’Unité 16), le compromis d’après-guerre subsista. En Suède par exemple, le puissant mouvement centralisé des travailleurs limita les demandes d’augmentation de salaires, afin de préserver la rentabilité, l’investissement et un taux d’emploi élevé (Figure 16.1).




            [image: Après l’Âge d’or : chômage et inflation dans les économies avancées (1960–2015) ]



Figure 17.16 
Après l’Âge d’or : chômage et inflation dans les économies avancées (1960–2015).
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OECD. 2016. ‘OECD Statistics.’






L’Âge d’or s’acheva sur une nouvelle crise économique, très différente de la Grande Dépression. Le ralentissement économique des années 1930 était lié à des problèmes de demande globale et c’est pour cela que cette dépression a été décrite comme une crise de demande. La période de la fin de l’Âge d’or fut décrite comme une crise d’offre, car les problèmes de l’offre dans l’économie firent chuter le taux de profit, le taux d’investissement, ainsi que la croissance de la productivité.

La période suivant l’Âge d’or fut appelée stagflation, car elle combinait un chômage et une inflation élevés. Si l’Âge d’or fut une période inhabituelle au cours de laquelle tout allait bien en même temps, la stagflation fut une période inhabituelle également, dans le sens où tout allait mal.

Selon le modèle de la courbe de Phillips de l’Unité 15, l’inflation augmente lorsque le chômage diminue ; cela correspond à un déplacement le long de la courbe de Phillips. La Figure  17.16 résume les données sur le chômage et l’inflation dans les économies avancées de 1960 à 2013.




            [image: La Figure 15.6 montre les combinaisons d’inflation et de chômage aux États-Unis chaque année entre 1960 et 2014. ]



La Figure 15.6 montre les combinaisons d’inflation et de chômage aux États-Unis chaque année entre 1960 et 2014.






Conformément aux prédictions de la courbe de Phillips, sur la majeure partie de la période, le chômage et l’inflation étaient négativement corrélés : à mesure que le chômage augmentait, l’inflation diminuait et inversement. Cependant, comme nous l’avons vu sur la Figure 15.6, la courbe de Phillips s’est déplacée tout entière vers le haut au cours de cette période, en raison d’un écart de négociation et d’une hausse de l’inflation anticipée. Regardez la partie grisée de la Figure 17.16 : l’inflation et le chômage ont simultanément augmenté, d’où le terme de « stagflation » pour désigner cette période.


  Question 17.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 17.14 est un graphique représentant les jours de grève pour 1 000 ouvriers de l’industrie (axe de gauche) et les salaires moyens par rapport aux prix des actions (axe de droite) dans les économies avancées entre 1950 et 2002.

  En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Les grèves sont avantageuses pour tous les ouvriers.

    	Près de la moitié des ouvriers ont fait grève lors du pic des grèves entre 1975 et 1980.

    	Le compromis d’après-guerre entre les employeurs et les employés a disparu à la fin des années 1960.

    	Le premier choc pétrolier de 1973 a provoqué une forte hausse des salaires moyens.

  

  
    	Les données ne sont pas cohérentes avec cette affirmation. Elles suggèrent que la hausse des grèves a été suivie par un déplacement de la répartition des profits vers les salaires. Elles ne donnent aucune indication sur ce qui est arrivé aux salaires réels ou au chômage.

    	Cinq cents jours de grève pour 1 000 ouvriers ne veut pas dire que 500 ouvriers ont fait grève chaque jour. Les mêmes données auraient pu être générées par un petit nombre d’ouvriers qui ont fait grève longtemps ou beaucoup d’ouvriers ayant fait grève sur une plus courte période.

    	Cela est indiqué par le fait que les jours de grève ont commencé à augmenter fortement à la fin des années 60.

    	Le choc pétrolier a pu contribuer à une chute des prix des actions (l’indice Dow Jones a été diminué de moitié entre novembre 1972 et septembre 1974), diminuant le dénominateur dans le ratio salaires sur prix des actions. Mais cela ne permet pas de conclure à une hausse des salaires (le numérateur).

  




  Question 17.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 17.15 décrit les mouvements de l’emploi, des profits et des salaires entre les décennies des années 1950 et 1970 en utilisant le modèle du marché du travail.

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte concernant cette période ?

  
    	La disparition des compromis d’après-guerre à la fin des années 1960/au début des années 1970 a conduit les travailleurs à demander des salaires plus élevés, entrainant le déplacement de la courbe des salaires vers le haut.

    	La réduction du taux d’imposition afin de contrer l’effet du choc pétrolier a entrainé la chute de la courbe des prix.

    	La hausse de la courbe des salaires a élevé le taux de salaire au point C.

    	L’économie s’est doucement installée au nouvel équilibre du marché du travail au point D, caractérisé par la stabilité de l’inflation, du chômage, des profits et des salaires.

  

  
    	Les travailleurs ont utilisé de plus en plus les grèves dans le but d’obtenir des hausses de salaires.

    	Le choc pétrolier a contribué à la chute de la courbe des prix, ainsi qu’au ralentissement de la croissance de la productivité. D’une certaine manière, la diminution des impôts a contrebalancé cela.

    	Les salaires n’ont pas augmenté jusqu’à C, mais l’écart de négociation entre le salaire demandé par les travailleurs (au point C) et celui octroyé par les entreprises (donné par la courbe des prix) a conduit à une inflation supérieure.

    	Les salaires sont restés au-dessus de la nouvelle (et plus basse) courbe des prix, conduisant à un moindre investissement. Cela a eu pour conséquence une stagflation, impliquant une inflation à la hausse, une baisse des profits, un investissement faible et un chômage élevé.

  




  Question 17.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 17.16 est un graphique représentant le taux de chômage et l’inflation des prix à la consommation dans les économies avancées entre 1960 et 2013.

  En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Comme prédit par la courbe de Phillips, le taux de chômage augmente lorsque l’inflation chute et vice versa lors de la période concernée.

    	Le taux de chômage et le taux d’inflation ont été, de façon consistante, positivement corrélés pendant la période de stagflation des années 1970.

    	La stagflation a été causée par le déplacement vers le haut de la courbe de Phillips, propulsée par des anticipations d’une inflation plus élevée.

    	La fin de la stagflation fut caractérisée par la chute simultanée du taux de chômage et du taux d’inflation.

  

  
    	Cette relation de corrélation négative s’est dissipée pendant les années 1970.

    	Entre 1975 et 1978, le taux d’inflation a fortement chuté tandis que le taux de chômage a continué d’augmenter, rendant les deux taux corrélés négativement lors de cette période.

    	Le déplacement vers le haut de la courbe de Phillips signifie que le taux d’inflation est plus élevé pour tout niveau de chômage, ce qui correspond à ce qui s’est passé pendant la période de stagflation.

    	La fin de la stagflation au début des années 1980 fut caractérisée par une chute rapide du taux d’inflation. Cependant, le taux de chômage a augmenté, restaurant la corrélation négative entre les deux.

  



17.7 Après la stagflation : les fruits d’un nouveau régime politique

La troisième grande époque au sein des 100 dernières années de capitalisme commença en 1979. Dans les économies avancées, les décideurs politiques s’efforcèrent de recréer les conditions favorables à l’investissement et à la création d’emplois. Soutenir la demande globale ne servait à rien : ce qui constituait une partie de la solution lors de la Grande Dépression faisait maintenant partie du problème.


	politiques de l’offre
	Un ensemble de politiques économiques visant à améliorer le fonctionnement de l’économie en augmentant la productivité et la compétitivité internationale et en réduisant les profits après impôts et les coûts de production. Ces politiques incluent celles visant à diminuer la taxation des profits, à durcir les conditions d’obtention des allocations chômage, à changer la législation pour faciliter le licenciement et à réformer les politiques de concurrence pour réduire le pouvoir de monopole. Connu également sous le terme : réformes du côté de l’offre.



Les arrangements fondés sur les compromis entre travailleurs et employés ont perduré dans certains pays d’Europe du Nord et de la Scandinavie. Ailleurs, les employeurs abandonnèrent les accords correspondants et les décideurs politiques durent se tourner vers d’autres arrangements institutionnels susceptibles d’inciter à nouveau les entreprises à investir.

Ces nouvelles politiques visant à traiter les causes de la crise d’offre des années 1970 furent qualifiées de réformes de l’offre. Elles étaient majoritairement centrées sur la nécessité de redonner du pouvoir de négociation aux employeurs face aux salariés, sur le marché du travail et au sein des entreprises. Ces politiques publiques ont pu atteindre cet objectif de deux façons :


  	Politiques monétaire et budgétaire restrictives : les gouvernements ont montré qu’ils étaient prêts à accepter un taux de chômage jamais atteint jusqu’alors, affaiblissant le pouvoir des travailleurs et réintroduisant de la cohérence concernant le partage de la production par travailleur afin de maintenir une inflation modérée et stable.

  	Déplacement de la courbe des salaires vers le bas : comme nous l’avons vu dans l’Unité 15, ces politiques publiques prévoyaient une réduction des allocations chômage et la mise en place de législations visant à réduire le pouvoir des syndicats.



La Figure 17.16 illustre le nouvel environnement politique. Le chômage augmenta rapidement de 5 % à 8 % au début des années 1980. C’était le prix à payer pour renouer avec les profits et les investissements et ramener à 4 % une inflation dépassant alors les 10 %. Les décideurs politiques étaient prêts à déprimer la demande globale et à tolérer un chômage élevé jusqu’à ce que l’inflation diminue.

L’augmentation du chômage débutant avec le premier choc pétrolier de 1973 eut deux effets :


  	La réduction de l’écart de négociation sur la Figure 17.15 : cela diminua l’inflation (voir la Figure 17.16).

  	Elle mit les syndicats et les travailleurs sur la défensive : le coût d’une perte d’emploi augmenta et le pouvoir de négociation des employés s’est affaibli.



La Figure 17.17 montre le développement de la productivité (production horaire), ainsi que les salaires réels dans l’industrie aux États-Unis depuis le début de l’Âge d’or. Des données sous forme d’indices sont utilisées pour chaque série pour mettre en évidence la croissance des salaires réels relativement à celle de la productivité horaire. La croissance du salaire réel alignée sur la productivité horaire n’est pas inévitable. Dans la Figure 2.1 de l’Unité 2, quand nous avons étudié la croissance des salaires réels en Angleterre depuis le 13e siècle, nous avons vu que les institutions (mouvements sociaux, modifications du droit de vote et des lois) ont joué un rôle crucial dans la transformation de la croissance de la productivité en croissance des salaires réels.




            [image: L’Âge d’or et ses conséquences : salaires réels et production par travailleur dans l’industrie aux États-Unis (1949–2016) ]



Figure 17.17 
L’Âge d’or et ses conséquences : salaires réels et production par travailleur dans l’industrie aux États-Unis (1949–2016).
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US Bureau of Labor Statistics. Remarque : Le terme “travailleur” exclut les employés chargés de la supervision, comme les contremaîtres et l’encadrement.






La figure montre deux périodes tout à fait différentes :


  	Avant 1973 : la négociation équitable permet une croissance combinée de la productivité et des salaires.

  	Après 1973 : la croissance de la productivité n’est plus partagée avec les travailleurs. Pour les travailleurs du secteur industriel, les salaires réels n’ont presque pas évolué au cours des quatre décennies qui ont suivi 1973.



C’est au milieu des années 1990 que les effets de cette nouvelle politique de l’offre se firent sentir. Cette période jusqu’à la crise financière mondiale de 2008 fut appelée la Grande Modération, car l’inflation était faible et stable et le chômage diminuait. Bien que la croissance des salaires fût nettement inférieure à celle de la productivité, les décideurs politiques ne percevaient plus cela comme un problème, mais plutôt comme une caractéristique du nouveau régime. Le troisième choc pétrolier qui eut lieu dans les années 2000 fut un très bon test de ce régime. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 15, il fut moins déstabilisateur que les deux chocs pétroliers des années 1970.

Tandis que le nouveau régime semblait avoir la vertu de la stabilité macroéconomique, dans les pays où le pouvoir de négociation des travailleurs avait été le plus restreint, comme les États-Unis et le Royaume-Uni, ce fut au prix d’une hausse spectaculaire des inégalités, comme nous l’avons vu sur la Figure 17.2.

Dans presque toutes les économies avancées, les nouvelles politiques de l’offre ont modifié la redistribution des revenus des salaires vers les profits. Aux États-Unis (Figure 17.3), le taux de profit après impôts augmenta progressivement entre les années 1970 et 2008. Cependant, l’investissement ne répondit que faiblement aux nouvelles incitations de profits, de sorte que le taux de croissance du stock de capital déclina.

Les partisans d’une politique de l’offre n’étaient pas en mesure de recréer l’improbable combinaison de l’Âge d’or caractérisée par un taux d’emploi élevé, un investissement important et une croissance des salaires. La croissance des profits inégalée par l’investissement dans de nouveaux équipements a créé les conditions de la crise suivante.


  Exercice 17.3 Le pouvoir de négociation des travailleurs

  Après la Grande Dépression, la plupart des économies avancées adoptèrent, après la Seconde Guerre mondiale, des politiques renforçant le pouvoir de négociation des travailleurs et des syndicats. À l’inverse, après l’Âge d’or, les politiques ont affaibli le pouvoir de négociation des travailleurs.

  
    	Expliquez les raisons de ces approches opposées.

    	Examinez le rôle possible d’un pouvoir de négociation des travailleurs affaibli dans le cadre de la crise financière mondiale.

  



17.8 Avant la crise financière : les ménages, les banques et l’essor du crédit

La Grande Modération a masqué trois changements qui créèrent l’environnement favorable à la crise financière mondiale. S’il est vrai que ces changements étaient courants dans les économies avancées, les acteurs de l’économie américaine ont joué un rôle central dans cette crise, tout comme ce fut le cas lors de la Grande Dépression :


  	Hausse de la dette : la somme des dettes de l’État et des entreprises du secteur non financier a peu évolué, proportionnellement au PIB entre 1995 et 2008, mais la hausse spectaculaire de la dette totale américaine (Figure 17.4) est liée principalement à l’endettement croissant des ménages et du secteur financier.

  	Hausse des prix de l’immobilier : la hausse des prix de l’immobilier s’accentua après 1995.

  	Hausse des inégalités : la réduction à long terme des inégalités qui débuta juste après la Grande Dépression se retourna après 1979 (Figure 17.2). Les travailleurs ne profitaient plus d’une partie des gains de productivité (Figure 17.17).




	dérégulation financière
	Politiques publiques donnant aux banques et autres institutions financières plus de liberté quant aux types d’actifs financiers qu’elles peuvent vendre, ainsi que d’autres pratiques.
	sauvetage des banques
	L’État achète une participation au capital d’une banque, ou tout autre intervention pour l’empêcher de faire faillite.
	Grande Récession
	Le ralentissement prolongé de la croissance économique dû à la crise financière mondiale de 2008.



Comment pouvons-nous relier la crise financière à la Grande Modération et à l’endettement croissant à long terme, aux prix de l’immobilier et aux inégalités ? Nous pouvons nous appuyer sur ce que nous avons appris dans les Unités 9, 10 et 13 et la Section 17.4. Nous savons que pendant la Grande Modération, c’est-à-dire de la moitié des années 1990 jusqu’à la crise financière, les salaires réels des 50 % les moins riches n’ont quasiment pas augmenté. Par rapport aux revenus des 50 % les plus riches, ils furent donc perdants. Une façon d’améliorer leur possibilité de consommation était de contracter des prêts immobiliers. Avant les années 1980, les institutions financières étaient restreintes dans le type de prêts et dans les taux d’intérêt qu’elles pouvaient exiger. La dérégulation financière a provoqué une concurrence agressive entre ces institutions pour prêter aux consommateurs, donnant à ces derniers un accès bien plus facile au crédit.


  La Grande Modération et la crise financière mondiale

  La Grande Modération fut une période caractérisée par une faible volatilité de la production entre le milieu des années 1980 et 2008. Elle s’acheva avec la crise financière mondiale, engendrée par un effondrement des prix de l’immobilier aux États-Unis à partir de 2007.

  
    	Au début de la crise, les politiques de stabilisation menées par le gouvernement et la banque centrale, notamment le sauvetage des banques, permirent d’éviter une nouvelle Grande Dépression.

    	S’en est suivie néanmoins une baisse durable de la production agrégée au niveau mondial, connue sous le terme de Grande Récession.

  



L’essor de l’immobilier et l’accélérateur financier

Lorsque les ménages empruntent pour acheter un logement, ils le font via un prêt garanti par des collatéraux. Dans le cadre de l’hypothèque, la banque peut prendre possession du bien immobilier si l’emprunteur ne rembourse pas son crédit. La garantie (ou le collatéral) joue un rôle très important dans le soutien à l’essor du marché immobilier. Lorsque les prix de l’immobilier augmentent – par exemple parce que les gens croient que les prix vont encore augmenter – cela augmente la valeur du collatéral des ménages (voir la partie gauche de la Figure 17.18). En utilisant ces collatéraux plus importants, les ménages peuvent augmenter leurs emprunts et monter en gamme sur le marché de l’immobilier, obtenant de meilleurs logements. En retour, cela augmente à nouveau les prix de l’immobilier et soutient la bulle, parce que les banques accordent plus de prêts fondés sur une valeur supérieure des collatéraux. La hausse de l’emprunt, rendu possible par la hausse de la valeur du collatéral, est dépensée en biens et services, ainsi que pour l’achat de logements.


	ratio de levier (pour des banques ou ménages)
	La valeur des actifs divisée par la participation en capital dans ces actifs.






            [image: Le marché immobilier à la hausse et à la baisse ]



Figure 17.18 
Le marché immobilier à la hausse et à la baisse.






Adapté d’une figure de Hyun Song Shin. 2009. ‘Discussion of “The Leverage Cycle” by John Geanakoplos’.






Lorsqu’une hausse des prix de l’immobilier est anticipée, il est tentant pour les ménages d’accroître leur emprunt. Supposez qu’une maison coûte 200 000 $ et que le ménage fasse un apport de 10 % (20 000 $). Le ménage emprunte donc 180 000 $. Son levier d’endettement initial, ici défini par la valeur de son actif divisée par sa participation dans la maison, est de 200/20 = 10. Supposez que la valeur de la maison augmente de 10 % pour atteindre le prix de 220 000 $. La rentabilité des capitaux propres investis par le ménage est de 100 % (car la valeur de la participation a augmenté de 20 000 $ à 40 000 $ : elle a doublé). Les ménages, convaincus que les prix de l’immobilier vont encore augmenter, veulent augmenter leur levier : c’est de cette façon qu’ils obtiennent une rentabilité élevée. La hausse de la valeur du collatéral due à la hausse du prix de leur logement permet aux ménages de satisfaire leur désir d’emprunter encore plus.


	accélérateur financier
	Le mécanisme à travers lequel la capacité à emprunter des entreprises et ménages augmente quand la valeur de leur collatéral engagé auprès du prêteur (souvent une banque) augmente.



Le mécanisme par lequel une hausse de la valeur du collatéral aboutit à une hausse de l’endettement et des dépenses des ménages et des entreprises est appelé l’accélérateur financier (cf. Section 14.3 pour une explication détaillée). La partie gauche de la Figure 17.18 montre le résultat de l’interaction entre la bulle formée par les prix immobiliers et sa transmission à l’économie tout entière via l’accélérateur financier lors d’une phase d’emballement. La partie droite montre ce qui se passe lorsque les prix de l’immobilier baissent. La valeur du collatéral diminue et les dépenses des ménages chutent, poussant les prix de l’immobilier vers le bas.

L’actif et le passif d’un ménage peuvent être représentés dans son bilan comptable et cela peut être utilisé pour expliquer l’interaction entre une bulle du marché de l’immobilier et l’accélérateur financier. Le logement acheté se trouve du côté des actifs du bilan. L’hypothèque due à la banque est du côté des passifs. Lorsque la valeur de marché du logement devient inférieure à ce qui est dû en tant qu’hypothèque, le ménage dispose d’une richesse nette négative. On dit parfois que le ménage est « dans le rouge ». Dans notre exemple précédent, si le ratio de levier est de 10, une chute du prix du logement de 10 % réduit à néant les capitaux propres du ménage. Une chute supérieure à 10 % le met dans le rouge.

Comme nous avons pu le voir avec les ménages au cours de la Grande Dépression, si une diminution de la richesse nette implique qu’un ménage est en dessous de sa cible de richesse, le ménage réduit ses dépenses. Lorsqu’une bulle immobilière se forme, la hausse de la valeur du collatéral renforce l’emballement en dopant l’endettement et les dépenses. Inversement, une baisse de la valeur du logement augmente la dette du ménage et celui-ci réduit ses dépenses. La hausse des prix de l’immobilier juste avant 2008 envoyait un « mauvais » signal. Nous savons qu’il y avait une mauvaise allocation des ressources, car aux États-Unis et dans certains pays européens, des milliers de logements furent abandonnés.

Dérégulation financière et emprunteurs à haut risque (« subprime »)

Dans la période d’emballement, les anticipations d’une hausse des prix de l’immobilier ont réduit le risque des emprunts immobiliers pour les banques qui les émettaient. En conséquence, les banques ont émis de plus en plus de prêts. Les opportunités d’emprunt immobilier pour les pauvres se sont accrues, car les banques demandaient des dépôts de garantie de plus en plus faibles, voire aucun dépôt de garantie. Cela est illustré sur la Figure 17.19. Le mécanisme de l’accélérateur financier est un exemple de rétroaction positive : des collatéraux d’une valeur supérieure impliquent un niveau d’emprunt supérieur, ce qui se traduit par de nouvelles hausses des prix de l’immobilier.




            [image: Le ratio dette-revenu des ménages et les prix de l’immobilier aux États-Unis (1950–2015) ]



Figure 17.19 
Le ratio dette-revenu des ménages et les prix de l’immobilier aux États-Unis (1950–2015).






US Federal Reserve. 2016. ‘Financial Accounts of the United States, Historical’ December 10; US Bureau of Economic Analysis; Federal Reserve Bank of St Louis (FRED).






La Figure 17.20 met en évidence le contraste entre la richesse matérielle d’un ménage faisant partie des 20 % les plus pauvres et celle d’un ménage comptant parmi les 20 % les plus riches, en fonction de leur richesse nette en 2007. En utilisant les définitions introduites dans la Section 14.3 et utilisées dans la Section 17.3, la richesse matérielle des ménages est égale à la valeur de leurs logements (qui sera par définition égale à la somme des dettes sous-jacentes et du patrimoine immobilier, c’est-à-dire des capitaux propres investis dans l’immobilier par les ménages) moins la dette hypothécaire, plus la richesse financière (nette des dettes non immobilières).
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Figure 17.20 
Richesse des ménages et endettement aux États-Unis : quintiles le plus riche et le plus pauvre selon la richesse nette (2007).






Adapté de la Figure 2.1 dans Atif Mian et Amir Sufi. 2014. House of Debt: How They (and You) Caused the Great Recession, and How We Can Prevent It from Happening Again. Chicago, Il: The University of Chicago Press.






La barre à gauche représente les ménages faisant partie des 20 % les plus pauvres. La barre à droite représente les 20 % les plus riches. Les données sont présentées de façon à comparer l’actif et le passif (les dettes) des deux groupes. Dans chaque cas, le total des actifs, ou de manière équivalente, le total de la dette plus la valeur nette est égal à 100 %. Cela signifie que nous ne pouvons pas comparer le niveau absolu de richesse ou de dette détenu par chaque groupe, mais les données nous permettent de voir distinctement le type d’actif (immobilier ou financier) que chaque type de ménage possède, ainsi que le niveau d’endettement rapporté à l’actif. Cela nous donne beaucoup de renseignements sur comment une chute des prix des biens immobiliers pourrait affecter le comportement de consommation d’un autre type.

La barre à gauche représente des ménages emprunteurs. Ils sont pauvres, en capacité d’emprunter seulement s’ils disposent d’un collatéral immobilier faisant office de garantie. Ils détiennent une richesse financière limitée, comme l’indique la taille du bloc vert. Ces ménages ont bien plus de dettes que de fonds propres engagés dans l’acquisition de leur logement et sont vulnérables à une baisse des prix de l’immobilier.

Les ménages riches disposent de beaucoup d’actifs, principalement sous forme financière : comptes bancaires, dépôts sur le marché monétaire, obligations d’État et d’entreprises et actions. Ils ont peu de dettes. Ce sont les ménages épargnants de l’Unité 10.

Dérégulation financière et levier bancaire


	produit dérivé
	Un instrument financier sous la forme d’un contrat qui peut être échangé, dont la valeur est basée sur la performance des actifs sous-jacents tels que des actions, obligations ou des biens immobiliers. Voir également : obligations adossées à des actifs (CDO en anglais).
	obligations adossées à des actifs (CDO en anglais)
	Un instrument financier structuré (un produit dérivé) consistant en une obligation ou un bon négociable adossés à une combinaison de titres à revenu fixe. L’effondrement de la valeur de ces instruments qui étaient adossés à des prêts hypothécaires « subprimes » fut un facteur important de la crise financière de 2007-2008.
	titre adossé à des créances hypothécaires (MBS en anglais)
	Un actif financier qui utilise des hypothèques comme collatéral. Les investisseurs reçoivent des paiements dérivés de l’intérêt et du principal des crédits hypothécaires sous-jacents. Voir également : collatéral.
	agence de notation
	Une entreprise qui recueille des informations pour calculer la solvabilité d’individus ou de sociétés, et vend la notation de crédit qui en découle aux parties intéressées.



Dans le contexte du système financier dérégulé, les banques ont augmenté leurs emprunts :


  	dans le but d’accorder plus de prêts immobiliers ;

  	dans le but d’accorder plus de prêts à la consommation de biens durables (voitures, biens d’équipement) ;

  	dans le but d’acheter plus d’actifs financiers basés sur des paniers de prêts immobiliers.



La combinaison de la Grande Modération, de la hausse des prix de l’immobilier et du développement de nouveaux actifs financiers, a priori moins risqués, permit aux banques d’augmenter de manière profitable leur levier financier. Parmi ces nouveaux actifs financiers, on retrouve en particulier les produits dérivés appelés obligations adossées à des actifs (CDO, en anglais) et fondées sur des paniers de prêts immobiliers appelés titres adossés à des créances hypothécaires (MBS, en anglais).

La Figure 17.21 illustre l’effet de levier des banques d’investissement américaines et de toutes les banques britanniques.
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Figure 17.21 
Effet de levier des banques aux États-Unis et au Royaume-Uni (1960–2014).






US Federal Reserve. 2016. ‘Financial Accounts of the United States, Historical.’ December 10; Bank of England. 2012. Financial Stability Report, Issue 31.






Aux États-Unis, le ratio de levier des banques d’investissement se situait entre 12 et 14 à la fin des années 1970, passant à plus de 30 au début des années 1990. Il atteignit même 40 en 1996 et un maximum de 43 à la veille de la crise financière. À titre de comparaison, l’effet de levier de la banque britannique médiane restait à 20 jusqu’en 2000. Il augmenta ensuite très rapidement jusqu’à un pic de 48 en 2007. Dans les années 2000, les banques mondiales britanniques et européennes, ainsi que des entreprises appelées banques fantômes s’endettèrent davantage afin d’acheter des CDO et d’autres actifs financiers qui provenaient du marché immobilier américain.

L’effet de levier augmenta en raison de la dérégulation financière et du modèle économique des banques. Pourquoi les épargnants étaient-ils alors disposés à continuer de prêter à un système financier caractérisé par un niveau d’endettement croissant, et indirectement, au secteur des ménages lourdement endettés ?


	crédit « subprime »
	Un prêt hypothécaire résidentiel accordé à emprunteur à haut risque, par exemple un emprunteur qui a un historique de faillite ou de retards de remboursement. Voir également : emprunteur « subprime ».



Des sociétés appelées agences de notation (les trois plus importantes étant Fitch Ratings, Moody’s et Standard & Poor’s) évaluent le risque des produits financiers et leur rôle est en partie de fournir les données nécessaires pour rassurer les prêteurs quant à la sécurité de leur investissement. Après près de 20 ans de Grande Modération, le concept de crise économique semblait appartenir au passé. Ces sociétés ont donc accordé les notes les plus hautes (donc les risques les plus faibles) à de nombreux actifs construits à partir des prêts hypothécaires à risque, c’est-à-dire de type subprime.

La crise immobilière des subprimes de 2007

La croissance de l’endettement des ménages pauvres américains liée à celle des banques internationales explique pourquoi, lorsque les propriétaires de logements commençèrent à ne plus pouvoir rembourser leurs prêts en 2006, les effets ne purent être contenus au niveau local ou même au niveau de l’économie nationale. La crise causée par le problème des prêts hypothécaires à risque aux États-Unis fut étendue à d’autres pays. Les marchés financiers furent pris de panique le 9 août 2007 lorsque la banque française BNP Paribas stoppa les retraits de trois fonds d’investissement, car elle ne pouvait pas évaluer « honnêtement » les produits financiers basés sur les titres adossés à des créances hypothécaires. La banque ne connaissait tout simplement pas la valeur de ces produits.

La récession qui s’étendit à travers le monde en 2008–2009 fut la pire contraction de l’économie depuis la Grande Dépression. Contrairement aux feux de brousse au sud-est de l’Australie en 2009, la crise financière prit le monde par surprise. Les décideurs économiques à l’échelle mondiale n’étaient tout simplement pas préparés. Ils découvrirent à cette occasion qu’une longue période d’accalmie sur les marchés financiers pouvait rendre une crise plus probable.

C’est un argument que l’économiste Hyman Minsky avait avancé bien avant la Grande Modération. Minsky développa cette idée alors qu’il était professeur d’économie à l’Université de Berkeley en Californie. Minsky pouvait même avoir pensé à ces feux : dans le nord du Mexique, les autorités acceptent de petits incendies permettant ainsi aux buissons très secs de ne pas s’accumuler. Les grands incendies sont bien plus fréquents de l’autre côté de la frontière avec les États-Unis, en Californie, où les petits incendies sont éteints très rapidement.

En 1982, Minsky écrivit un ouvrage intitulé Can ‘It’ Happen Again? sur le fait que des périodes de tranquillité conduisent les entreprises à recourir à des méthodes de financement de leurs investissements plus risquées4. Son avertissement fut ignoré. Au lieu de se montrer plus vigilants, les économistes et régulateurs se complaisaient de cette période d’accalmie que fut la Grande Modération. Ce sont les comportements de plus en plus risqués des banques qui créèrent les conditions de la crise, comme l’avait prédit Minsky.


  Les grands économistes Hyman Minsky

  [image: Hyman Minsky]
Hyman Minsky (1919–1996) était un économiste américain qui a développé une théorie financière du cycle économique. Ses idées sont revenues au centre de l’attention des universitaires, ainsi que des professionnels des banques et de la finance depuis la crise financière en 2008.

  Minsky soutenait l’idée que les fluctuations macroéconomiques ne pouvaient être totalement appréhendées sans prendre en compte la façon dont les investissements des entreprises sont financés. À une époque où la plupart des économistes voyaient les entreprises comme une simple fonction de production, Minsky se focalisait plutôt sur l’actif et le passif du bilan des entreprises. Les actifs, incluant les installations et les équipements de l’entreprise, mais aussi les actifs immatériels, tels que les brevets, les droits d’auteur et les marques déposées, sont censés générer un flux de revenus à long terme. Les passifs incluent les obligations des entreprises à l’égard de leurs créditeurs et impliquent un flux de remboursement à différentes échéances.

  
	couverture de risque
	Stratégie de financement utilisée par les entreprises pour remplir leurs obligations contractuelles de paiement en utilisant des flux de trésorerie. Ce terme vient de Hyman Minsky dans son hypothèse d’instabilité financière. Voir également : finance spéculative.
	finance spéculative
	Une stratégie utilisée par les entreprises pour pouvoir tenir les engagements de paiement dans leur passif, même si elles ne peuvent pas rembourser le principal de cette façon. Les entreprises dans cette situation doivent reconduire leur passif, généralement en émettant des nouvelles dettes pour pouvoir tenir leurs engagements sur les dettes arrivées à échéance. Ce terme vient de Hyman Minsky dans son hypothèse d’instabilité financière. Voir également : couverture de risque.



  Les nouveaux investissements d’une entreprise accroissent sa capacité de production de biens et services et modifient donc le flux de revenus attendus. Si l’investissement est réalisé par l’intermédiaire d’un endettement, cela change également les obligations financières futures de l’entreprise. L’entreprise fait donc face à un choix dans sa méthode d’investissement :

  
    	Émission d’une dette de long terme : l’entreprise anticipe que les recettes seront suffisantes pour couvrir ses obligations financières à tout moment.

    	Émission d’une dette de court terme : cette dette doit être remboursée avant que les recettes anticipées ne soient effectivement disponibles. Pour l’entreprise, cela nécessite de s’endetter à nouveau, pour pouvoir rembourser la première dette contractée.

  

  En général, l’emprunt à long terme est bien plus coûteux, car les prêteurs demandent un taux d’intérêt plus élevé. L’emprunt à court terme est plus risqué, car l’entreprise n’est pas totalement sûre de pouvoir refinancer sa dette le moment venu. Même si l’entreprise peut la refinancer, elle peut être forcée d’emprunter à des taux élevés si l’accession au crédit est restreinte.

  Les entreprises qui choisissent l’option la moins risquée, mais plus coûteuse, tenant compte des recettes et des obligations, sont qualifiées par Minsky de prudentes. Les entreprises qui choisissent l’option la moins chère, mais plus risquée (emprunter à court terme afin de financer des investissements à long terme) sont qualifiées de spéculatives.

  Un point clé de la théorie de Minsky concerne la manière dont la distribution des pratiques financières dans l’économie évolue dans le temps. Au cours d’une période de relative tranquillité des marchés, l’endettement de court terme est facile, et les entreprises aux pratiques financières les plus agressives peuvent alors prospérer au détriment de celles qui sont plus prudentes. Non seulement les entreprises les plus agressives se développent plus rapidement, mais elles en incitent d’autres à les imiter, ce qui a pour conséquence que les pratiques financières de l’économie sont de plus en plus spéculatives. Cette évolution implique une hausse de la demande de refinancement de la dette à court terme et de ce fait un accroissement de la fragilité financière : une perturbation forte des marchés financiers, suivie d’une contraction du crédit ou d’un pic des taux d’intérêt à court terme, devient de plus en plus probable.

  Selon Minsky, ce processus aboutit inévitablement à une crise, car tant que la crise est évitée, les pratiques financières les plus agressives se répandent et la fragilité financière s’accroît. Lorsque la crise éclate, les entreprises les plus agressives souffrent de façon disproportionnée et les entreprises les plus prudentes peuvent alors prospérer. Le brusque changement dans la distribution des pratiques financières au niveau agrégé réduit alors la fragilité et pose les bases permettant au processus de repartir. Selon les mots de Minsky :

  
    La stabilité, même durant une phase d’essor économique, est déstabilisante en ce sens que des financements plus aventureux rapportent aux leaders et que les autres suivent. (John Maynard Keynes, 1975)

  

  En d’autres termes, une période telle que la Grande Modération contient les germes de la prochaine crise financière.

  En 2007, Charles Prince, alors directeur général de Citigroup, expliquait au Financial Times les difficultés de résister à un « financement aventureux » au cours d’une période faste. « Tant que la musique continue, il faut danser », dit-il en juillet, alors que l’économie mondiale se dirigeait à toute allure vers une crise bien plus profonde que tout ce qui avait pu exister depuis la Grande Dépression, « nous continuons à danser. »




  Exercice 17.4 Bilan comptable de la richesse des ménages

  
    	Présentez les informations de la Figure 17.20 dans un bilan, pour un ménage du quintile le plus bas de la richesse nette et un autre situé dans le quintile le plus élevé (utilisez les bilans des Figures 10.16 et 10.17 en modèles). Supposez que la somme de l’actif et du passif atteigne 200 000 $ pour le ménage le plus pauvre, et 600 000 $ pour le plus riche, que les deux ménages disposent d’épargne et que les actifs ne se déprécient pas.

  

  Pensez à la proportion de dette détenue par ces deux ménages qui correspondrait à la dette hypothécaire. Considérez maintenant les effets relatifs pour ces ménages d’une chute des prix de l’immobilier.

  
    	Définissez le patrimoine négatif comme une situation où la valeur de marché d’une maison est inférieure à la dette garantie par cette valeur. Dans votre exemple de bilan pour la famille la plus pauvre, estimez le montant de la baisse des prix de l’immobilier qui pousserait ce ménage vers un patrimoine négatif.

    	Si les prix devaient baisser juste assez pour mettre le ménage en situa­tion de patrimoine négatif, serait-il insolvable ? Expliquez pourquoi.

  




  Question 17.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 17.19 représente le ratio dette/revenu des ménages et le prix des biens immobiliers aux États-Unis entre 1950 et 2014. En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La valeur réelle de la dette des ménages a plus que doublé de la fin de l’Âge d’or à sa valeur maximale, à la veille de la crise financière.

    	La causalité s’établit du prix des biens immobiliers vers la dette des ménages, c’est-à-dire que les prix plus élevés de l’immobilier encouragent une dette plus élevée, mais pas le contraire.

    	Un ratio dette/revenu supérieur à 100 signifie que le ménage est en faillite.

    	Les prêts hypothécaires à risque (subprimes) sont partiellement responsables de la hausse de la dette aux États-Unis avant la crise financière.

  

  
    	Ce n’est pas la valeur réelle mais le ratio par rapport au revenu des ménages qui a plus que doublé en 35 ans.

    	Il existe un effet de rétroaction positive dans les deux sens (l’accélérateur financier). Ainsi, non seulement des prix de l’immobilier plus élevés encouragent une dette plus élevée du fait de l’augmentation de la valeur du collatéral, mais une dette plus élevée conduit également à des prix plus élevés à travers la hausse de la demande.

    	Un ratio dette/revenu supérieur à 100 ne veut pas nécessairement dire que le ménage concerné est en faillite. Dans un environnement où le taux d’intérêt est faible, un tel niveau de dette peut être maintenu. Un ménage est en faillite si ses dettes sont supérieures à ses actifs, et non pas son revenu.

    	Une partie de la hausse de la dette des ménages aux États-Unis provenait des prêts hypothécaires consentis aux ménages qui ne pouvaient pas véritablement les rembourser.

  




  Question 17.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 17.21 représente graphiquement le levier des banques britanniques et américaines entre 1960 et 2014.

  Le ratio de levier est défini comme le ratio des actifs totaux des banques sur leurs fonds propres. Parmi les affirmations suivantes, lesquelles sont correctes ?

  
    	Un ratio de levier de 40 signifie que seulement 2,5 % des actifs sont financés par les fonds propres.

    	La valeur totale des actifs des banques américaines a doublé entre 1980 et la fin des années 1990.

    	Un ratio de levier de 25 signifie qu’une chute de 4 % dans la valeur des actifs rendrait la banque insolvable.

    	Les banques britanniques ont augmenté leur levier rapidement dans les années 2000 afin d’octroyer plus de prêts aux acheteurs de biens immobiliers britanniques.

  

  
    	2,5 % de fonds propres signifie que la totalité des actifs a une valeur 40 fois supérieure à la valeur des fonds propres.

    	Le doublement du levier n’implique pas que la valeur des actifs a doublé. Le levier pourrait doubler même si la valeur des actifs est constante, si la quantité de fonds propres a diminué de moitié.

    	Si les actifs chutent de 4 %, alors ils ont perdu un vingt-cinquième de leur valeur, ce qui correspond exactement à la valeur des fonds propres. Cela impliquerait une valeur nette de zéro, donc la banque serait juste au seuil d’insolvabilité.

    	Les banques britanniques ont augmenté leurs emprunts non pour prêter aux futurs propriétaires britanniques directement, mais pour acheter des CDO (obligations adossées à des actifs) et d’autres actifs financiers provenant du marché immobilier américain.

  



17.9 Modéliser les bulles immobilières

L’Unité 11 (Section 11.8) introduisait les concepts d’équilibres stable et instable. Nous développons davantage ces concepts ci-après. Nous montrerons qu’un marché comme celui du logement peut avoir un équilibre stable à un prix bas et un autre équilibre stable à un prix élevé. Cela est représenté par une courbe dynamique des prix (CDP) en forme de S.

La Figure 17.22 reproduit les graphiques des Figures 11.18 et 11.19. La partie gauche représente ce qui se passe dans un équilibre instable. En partant du prix P0, une augmentation du prix éloigne le marché de l’équilibre parce que cela est interprété comme un signal d’une nouvelle augmentation des prix dans le futur, ce qui fait grimper la demande pour les logements car la demande des individus augmente pour des actifs dont ils estiment que la valeur va augmenter. Si au prix P0, quelque chose devait se produire et conduire à une baisse des prix, un processus similaire pousserait les prix à un niveau encore plus bas, car les individus prendraient cela comme un signal que les logements perdent de leur valeur, et ils seraient donc moins susceptibles d’acheter.

La partie droite montre comment dans un équilibre stable, des changements du prix initial sont atténués au lieu d’être amplifiés suite à ce qui est appelé une rétroaction négative. Ici, une augmentation du prix conduit à une chute de la demande pour les logements, ce qui diminue le prix. Finalement, le prix retourne à son niveau initial. C’est un équilibre stable.


	rétroaction négative (effet de)
	Un processus par lequel un changement initial enclenche un processus qui atténue le changement initial. Voir également : rétroaction positive (effet de).
	rétroaction positive (effet de)
	Un processus par lequel un changement initial déclenche un processus qui amplifie le changement initial. Voir également : rétroaction négative (effet de).



Le processus qui conduit un marché à s’ajuster suite à un faible choc en retournant à son équilibre initial est appelé un processus de rétroaction négative parce que le changement de prix initial cause d’autres changements de prix (rétroactions) qui vont dans la direction inverse (négative) du changement de départ. Un processus de rétraction positive est un processus dans lequel un changement initial conduit à davantage de changements dans la même direction (positive).
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Figure 17.22 
Équilibres instable et stable sur le marché de l’immobilier.






Pour voir comment un marché peut avoir deux équilibres et comment le mouvement de l’un à l’autre peut représenter une bulle ou un krach des prix, nous pouvons combiner les équilibres stable et instable des deux parties de la Figure 17.22 dans un graphique en forme de S présenté dans la Figure 17.23. Remarquez qu’au point A, la CDP a une pente plus forte que 45° (comme la partie gauche de la Figure 17.22). Ainsi, le point A est un équilibre instable et le prix ne va pas rester à ce niveau s’il est perturbé soit par une hausse ou une baisse des prix, aussi petites soient-elles : les rétroactions positives éloigneront le prix de l’équilibre. Il y aura une bulle des prix des logements si le prix augmente au point A, et un krach si le prix diminue.

Remarquez qu’aux points C et B, la pente de la CDP est inférieure à celle de la droite à 45°, donc pour ces points, la partie de droite de la Figure 17.22 explique ce qu’il se passera si le marché se trouve en l’un de ces deux points et qu’un événement produit une hausse ou une baisse des prix. Du fait de la rétroaction négative, le choc initial sera diminué et le prix retournera à sa valeur d’équilibre.

Le point A est qualifié de point critique (ou point de bascule). Pour un prix au-dessus de A, les prix augmentent de façon continue jusqu’au point B. Pour un prix en dessous de A, les prix diminuent de façon continue jusqu’au point C. La direction du changement de prix passe de la hausse à la baisse au niveau du point critique A.


  Point critique

  Un équilibre instable à la frontière entre deux régions caractérisées par des mouvements distincts pour une certaine variable. Si la variable prend une valeur d’un côté du point critique, la variable se déplace dans une direction. Si elle prend une valeur de l’autre côté, elle se déplace dans la direction opposée. Une crête divisant deux vallées est un point critique ; par exemple, l’eau tombant d’un côté de la crête s’éloigne de la crête vers un lac, tandis que l’eau tombant de l’autre côté (même très proche de la crête) s’écoule dans l’autre direction vers la mer. Dans le cas de la bulle immobilière, au-delà d’un certain prix (le point critique des prix), les prix vont augmenter, créant une bulle, et en dessous de ce prix, les prix chutent (un krach).






            [image: Équilibres instable et stable sur le marché de l’immobilier : la CDP en forme de S ]



Figure 17.23 
Équilibres instable et stable sur le marché de l’immobilier : la CDP en forme de S.






Souvenez-vous qu’au point B, les prix des logements sont élevés, mais stables. Ils vont rester inchangés à ce niveau élevé d’une année sur l’autre. Même s’il y a des pics et des creux, le prix retournera toujours au niveau de B.

Mais supposez maintenant qu’au prix élevé (point B), certains individus commencent à « se refroidir ». Ils pensent que les prix sont bien trop élevés étant donné les fondamentaux d’accessibilité au logement (le côté de la demande) et l’offre de logements. « Ces prix élevés ne vont jamais durer », se disent-ils. Ils commencent à penser que les prix des logements vont chuter : « Il est temps de vendre de telle sorte que, lorsque les prix chuteront, je puisse avoir un meilleur logement pour le même prix .» Les propriétaires avec une hypothèque commencent à s’inquiéter du fait que des prix plus faibles pourraient les laisser avec une valeur résiduelle négative, c’est-à-dire une situation dans laquelle la valeur du logement sur le marché est plus faible que celle du prêt qu’ils doivent à la banque.

Ces individus penseront que les prix des logements seront plus faibles à la prochaine période que ce qui est montré au point B. Cela est représenté sur la Figure 17.24 par un déplacement vers le bas de la courbe dynamique des prix en forme de S vers la courbe bleue plus foncée. Comme plus d’individus croient en l’idée que les prix vont chuter et vendent leurs logements, la courbe en S se déplace vers le bas et les prix chutent le long de la flèche brisée, de B vers Z.

Une fois que l’opinion sur le marché du logement s’est suffisamment déplacée pour que la courbe en S (désormais bleu foncé) se retrouve en dessous de la courbe à 45 degrés, il n’y a plus de point critique. Le marché s’effondre pour atteindre le point K. Ce modèle aide à expliquer la crainte qu’une bulle sur le marché immobiliser puisse être suivie par un krach dévastateur. Notez que l’accélérateur financier est en partie responsable de l’importance de ces effondrements, le cas échéant, et que le nouvel équilibre peut se trouver bien en dessous de l’ancien.





            [image: Un point critique sur le marché du logement. ]



Figure 17.24 
Un point critique sur le marché du logement.









            [image: Un équilibre au point B : Au point B, les prix du logement sont élevés, mais stables. ]



Un équilibre au point B



Au point B, les prix du logement sont élevés, mais stables.









            [image: Certains propriétaires « se refroidissent » : Supposez que certains individus commencent à juger que les prix sont trop élevés et vendent leurs logements. Cela est indiqué par le déplacement vers le bas de la courbe de dynamique des prix en forme de S vers la courbe bleue plus foncée. ]



Certains propriétaires « se refroidissent »



Supposez que certains individus commencent à juger que les prix sont trop élevés et vendent leurs logements. Cela est indiqué par le déplacement vers le bas de la courbe de dynamique des prix en forme de S vers la courbe bleue plus foncée.









            [image: Un changement de ressenti : Alors que de plus en plus d’individus croient en l’idée que les prix vont chuter et mettent aussi en vente leurs logements, la courbe en S se déplace vers le bas et les prix chutent le long de la flèche brisée, de B à Z. ]



Un changement de ressenti



Alors que de plus en plus d’individus croient en l’idée que les prix vont chuter et mettent aussi en vente leurs logements, la courbe en S se déplace vers le bas et les prix chutent le long de la flèche brisée, de B à Z.









            [image: Chute des prix : Le ressenti sur le marché du logement s’est tellement déplacé qu’il n’y a plus de point critique. Le marché s’effondre au point K. ]



Chute des prix



Le ressenti sur le marché du logement s’est tellement déplacé qu’il n’y a plus de point critique. Le marché s’effondre au point K.









  Exercice 17.5 Différences entre équilibre et stabilité

  Expliquez avec vos propres mots, en donnant des exemples, la différence entre les concepts d’équilibre et de stabilité.




  Question 17.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 17.24 représente une courbe dynamique des prix (CDP) en forme de S pour le marché immobilier.

  En vous basant sur ce graphique, laquelle des affirmations suivantes est exacte ?

  
    	Les parties de la CDP où la pente est inférieure à 45 degrés représentent un processus de rétroaction négative.

    	Les points Z et K sont des équilibres instables.

    	Un processus de rétroaction positive signifie que les prix des logements sont toujours à la hausse.

    	Un sentiment d’optimisme quant aux prix de l’immobilier déplacerait la CDP vers le haut.

  

  
    	En ces points, le prix de la prochaine période sera un mouvement vers un équilibre stable, dans la direction opposée du choc initial.

    	Le point Z est un équilibre instable, mais le point K est un équilibre stable.

    	Un processus de rétroaction positive pourrait conduire à une baisse des prix des logements, par exemple, sur la CDP bleu pâle, un choc négatif au point A aurait pour conséquence une diminution des prix des logements jusqu’au point d’intersection entre la CDP bleue pâle et la droite à 45 degrés.

    	Un sentiment d’optimisme augmenterait les prix pour les deux équilibres stables (l’inverse de ce qui est montré par la figure).

  



17.10 La crise financière et la Grande Récession

La hausse des prix de l’immobilier aux États-Unis dans les années 2000 était due au comportement des prêteurs, qui, encouragés par les politiques publiques, ont étendu leurs prêts aux ménages les plus pauvres. Ils purent financer ces prêts très risqués (subprime) en les concaténant au sein de différents produits financiers dérivés que les banques et les institutions financières à travers le monde étaient désireuses d’acheter. La hausse des prix de l’immobilier créa la croyance selon laquelle les prix allaient continuer d’augmenter, ce qui déplaça la courbe de demande de logements vers la droite, en permettant aux ménages d’avoir accès à des prêts garantis par des collatéraux immobiliers.

Suivez les étapes de l’analyse de la Figure 17.25 pour voir le cycle de baisse des prix de l’immobilier à partir de son pic au milieu de l’année 2006. Cela illustre comment une petite chute initiale des prix a conduit à un effondrement plus important de la demande car les gens commencèrent à croire que les prix des logements chuteraient davantage par la suite. Ce changement dans les croyances a conduit au déplacement vers le bas de la CDP présentée sur la Figure 17.24, créant une nouvelle valeur d’équilibre, plus faible, pour les prix des logements.





            [image: La crise financière : l’effondrement des prix de l’immobilier américain. ]



Figure 17.25 
La crise financière : l’effondrement des prix de l’immobilier américain.






Bank for International Settlements. 2015. ‘Residential Property Price Statistics’ Updated November 20, and other national sources.









            [image: L’économie américaine (2006) : Le marché de l’immobilier de l’économie américaine en 2006 est matérialisé par le point A. ]



L’économie américaine (2006)



Le marché de l’immobilier de l’économie américaine en 2006 est matérialisé par le point A.






Bank for International Settlements. 2015. ‘Residential Property Price Statistics.’ Updated November 20, and other national sources









            [image: La chute des prix des logements (2007) : Les prix des logements ont commencé à décliner en 2007 car la courbe de demande s’est déplacée vers le bas, de A vers B, poussant vers le bas l’indice des prix de l’immobilier de leur pic de 100 à 92. ]



La chute des prix des logements (2007)



Les prix des logements ont commencé à décliner en 2007 car la courbe de demande s’est déplacée vers le bas, de A vers B, poussant vers le bas l’indice des prix de l’immobilier de leur pic de 100 à 92.






Bank for International Settlements. 2015. ‘Residential Property Price Statistics.’ Updated November 20, and other national sources









            [image: Un processus de rétroaction positive : Une fois que les prix chutaient, la croyance selon laquelle d’autres baisses de prix allaient suivre se répandit. Cela mena à un nouveau déclin de la demande, vers C. L’indice des prix de l’immobilier chuta à 76 en 2008. ]



Un processus de rétroaction positive



Une fois que les prix chutaient, la croyance selon laquelle d’autres baisses de prix allaient suivre se répandit. Cela mena à un nouveau déclin de la demande, vers C. L’indice des prix de l’immobilier chuta à 76 en 2008.






Bank for International Settlements. 2015. ‘Residential Property Price Statistics.’ Updated November 20, and other national sources








Dans la Figure 17.26, nous pouvons voir la contribution des différentes composantes du PIB à la croissance au cours des 18 mois ayant précédé la crise de l’économie américaine, puis pour les cinq trimestres de récession suivant le début de la crise en 2008, ainsi que de la reprise économique jusqu’à la fin de 2010. La chute de l’investissement immobilier (la barre rouge) fut la caractéristique la plus importante de l’amorce : à ce stade, c’était le seul frein à la croissance. Cette chute de l’investissement immobilier était une conséquence directe de la chute des prix de l’immobilier qui avait débuté en 2006. Au cours de la récession, une nouvelle baisse de l’investissement immobilier fut aggravée par une baisse de l’investissement autre qu’immobilier, ainsi que de la consommation.




            [image: Demande globale et crise financière aux États-Unis (T2 2006–T4 2010) ]



Figure 17.26 
Demande globale et crise financière aux États-Unis (T2 2006–T4 2010).






US Bureau of Economic Analysis.






Comme lors de la Grande Dépression, la baisse de la consommation ne découlait pas uniquement de l’effet du multiplicateur. Les ménages arrêtèrent d’acheter de nouveaux logements, mais stoppèrent également leur consommation de biens durables. Le mécanisme d’accélérateur financier aide à comprendre la transmission d’une chute des prix de l’immobilier (via la baisse de la valeur des collatéraux) à la demande globale. Les coupes dans les dépenses en nouveaux logements et biens durables furent principalement le fait des ménages les plus pauvres qui avaient contracté des crédits hypothécaires à risque (subprime). Le moment de l’effondrement de la demande est cohérent avec le rôle central joué par l’immobilier et l’endettement dans la crise financière. Il y eut également une chute de l’investissement. Les commandes de nouveaux équipements furent annulées et les usines durent fermer leurs portes, entraînant un licenciement massif de travailleurs. La création d’emplois s’effondra.

Nous pouvons établir un lien entre le modèle de la demande globale de la Figure 17.26 et les décisions des ménages, en utilisant un diagramme similaire à celui que nous avons utilisé pour modéliser la Grande Dépression. Il s’agit de la Figure 17.27. Ces deux graphiques permettent d’appréhender les mêmes développements, mais de deux façons différentes : la Figure 17.27 adopte le point de vue d’un ménage au cours de la crise, tandis que la Figure 17.26 reprend le même processus, mais du point de vue de l’économie tout entière.





            [image: La crise financière : essor de l’immobilier, endettement des ménages et effondrement des prix de l’immobilier. ]



Figure 17.27 
La crise financière : essor de l’immobilier, endettement des ménages et effondrement des prix de l’immobilier.









            [image: La Grande Modération (années 1980) : La colonne A illustre la situation des années 1980. ]



La Grande Modération (années 1980)



La colonne A illustre la situation des années 1980.









            [image: La hausse des prix de l’immobilier (années 1990–2006) : Au cours des années 1990 et surtout au début des années 2000, la hausse des prix de l’immobilier augmenta la richesse totale, de sorte que les ménages augmentèrent la consommation en augmentant leur endettement. ]



La hausse des prix de l’immobilier (années 1990–2006)



Au cours des années 1990 et surtout au début des années 2000, la hausse des prix de l’immobilier augmenta la richesse totale, de sorte que les ménages augmentèrent la consommation en augmentant leur endettement.









            [image: La chute des prix de l’immobilier (2006–2009) : La hausse du chômage provoqua une réévaluation à la baisse des revenus futurs de l’emploi anticipés. La richesse nette des ménages s’est contractée. ]



La chute des prix de l’immobilier (2006–2009)



La hausse du chômage provoqua une réévaluation à la baisse des revenus futurs de l’emploi anticipés. La richesse nette des ménages s’est contractée.









            [image: La richesse est inférieure à la cible : La chute des prix des maisons et des actifs, combinée à des revenus anticipés plus faibles, a réduit la richesse en dessous de la cible. Les ménages ont réduit leur consommation et augmenté leur épargne. ]



La richesse est inférieure à la cible



La chute des prix des maisons et des actifs, combinée à des revenus anticipés plus faibles, a réduit la richesse en dessous de la cible. Les ménages ont réduit leur consommation et augmenté leur épargne.








La colonne A de la Figure 17.27 illustre la situation des années 1980. Comme nous avons pu le voir précédemment, la période courant des années 1990 au milieu des années  2000 connut une hausse rapide des prix de l’immobilier. Dans le graphique, le prix de la maison correspond à la somme du bloc bleu pour la richesse immobilière et du bloc rouge pour l’endettement (le prêt hypothécaire). La hausse des prix de l’immobilier augmenta la richesse immobilière des ménages ainsi que l’évaluation par les ménages de leur richesse, exagérée par l’anticipation que les prix immobiliers allaient continuer à augmenter. Cela eut pour effet que les ménages augmentèrent leur cible de richesse. Cependant, la cible de richesse n’augmenta pas autant que la richesse perçue, aussi ils empruntèrent plus pour consommer plus. Cela signifie que la richesse immobilière augmenta, mais aussi l’endettement. La niveau d’endettement plus élevé des ménages est représenté par le rectangle d’endettement plus important dans la colonne B.

À partir de 2006, les prix de l’immobilier du marché américain commencèrent à baisser. Le point de vue des ménages en 2008 et en 2009 est matérialisé par la colonne C. La hausse du chômage provoqua une réévaluation à la baisse des revenus salariés anticipés. La richesse nette des ménages se contracta, comme nous pouvons le voir dans la colonne C. Remarquez que la taille du rectangle de l’endettement n’a pas changé entre les colonnes B et C. L’effet combiné de la chute des prix des maisons et des actifs, la hausse de l’endettement pendant l’essor du marché et des anticipations plus faibles sur les revenus futurs ont eu pour effet de réduire la richesse des ménages en dessous de la cible. En conséquence, les ménages réduisirent leur consommation et augmentèrent leur épargne. Cela est illustré par la colonne C par la double flèche nommée « Richesse, inférieure à la cible, menant à une hausse de l’épargne ».

Le ménage illustré par la Figure 17.27 dispose toujours d’une richesse nette positive après la chute des prix des maisons et des actifs pendant la crise. Cela est illustré par la somme des rectangles rouge, bleu et vert dans la colonne C. Cependant, le comportement des ménages dont la richesse nette devint négative à la suite de la chute des prix de l’immobilier joua un rôle important dans la Grande Récession qui suivit la crise financière aux États-Unis. Si l’on devait représenter cela dans un diagramme similaire à la Figure 17.27, le bloc matérialisant l’endettement se déplacerait vers le bas vers le bloc « Revenus du travail futurs attendus », effaçant les rectangles bleu, vert et orange, réduisant la richesse totale et augmentant l’écart entre richesse anticipée et la cible de richesse. On peut voir facilement comment les ménages du quintile le plus bas de la Figure 17.20 se retrouvèrent acculés en 2008 et 2009. En 2011 aux États-Unis, 23 % des propriétés assorties d’une hypothèque valaient moins que l’hypothèque. Les ménages concernés ont donc fortement coupé dans leur consommation afin de payer leurs dettes et de redresser leur situation financière.


  Exercice 17.6 La crise et le multiplicateur

  
    	Indiquez les caractéristiques de la crise de 2008 dans le diagramme du multiplicateur en prenant comme modèle la Figure 14.6 pour la Grande Dépression. Utilisez les concepts de fonction de consommation, de bulle des prix de l’immobilier, d’accélérateur financier et de rétroaction positive dans votre réponse.

    	Comment pouvez-vous représenter le rôle joué par la propension marginale à consommer supérieure des ménages faisant partie du quintile le plus pauvre ? Référez-vous à la Figure 17.20 et suppposez que l’économie est fermée.

  




  Question 17.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 17.26 représente la demande agrégée américaine entre le deuxième trimestre 2006 et le quatrième trimestre 2010.

  En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La chute de l’investissement résidentiel fut la seule cause de la crise financière.

    	Lors de la récession, non seulement les ménages ont arrêté d’acheter de nouveaux logements et d’autres biens de consommation, mais les entreprises ont aussi arrêté d’investir.

    	Les investissements publics et autres dépenses publiques ont maintenu la croissance économique lors de la période considérée.

    	La consommation des ménages en logements et en autres biens a repris rapidement après la fin de la crise.

  

  
    	Il est impossible d’affirmer que la chute de l’investissement dans l’immobilier résidentiel a été l’unique cause de la crise. La chute elle-même était une conséquence de la chute des prix des logements qui a débuté en 2006.

    	L’investissement non résidentiel a été le seul grand contributeur, comme indiqué par la colonne orange lors de la crise.

    	La consommation et l’investissement publics ont été augmentés pour contrer la contraction économique lors de la récession, mais ils ont été réduits depuis.

    	Lors de la reprise, la consommation des ménages a augmenté, mais pas l’investissement dans les biens immobiliers.

  



17.11 Le rôle des banques dans la crise

Prix immobiliers et solvabilité des banques

La crise financière était une crise du système bancaire – et c’était une crise mondiale, comme le démontra BNP Paribas en août 2007 lorsque la banque ne put honorer ses paiements vis-à-vis des détenteurs d’obligations émis par l’un de ses fonds d’investissement. Les banques étaient alors en grande difficulté, car elles s’étaient considérablement endettées et étaient vulnérables à toute baisse de la valeur des actifs financiers qu’elles avaient accumulés dans leurs bilans (référez-vous à la Figure 17.21 pour voir l’endettement des banques américaines et britanniques). Les valeurs de ces actifs financiers étaient fondées sur les prix de l’immobilier.

Avec un ratio de richesse nette rapportée à la valeur totale des actifs de 4 %, comme dans le cas de la banque représentée sur la Figure 11.14, une chute de la valeur de ses actifs d’un montant supérieur rendrait une banque insolvable. Les prix de l’immobilier chutèrent de bien plus de 4 % dans de nombreux pays pendant la crise financière récente. Plus précisément, l’indice des prix de l’immobilier chuta de 50,3 % en Irlande, 31,6 % en Espagne et 34,6 % aux États-Unis, créant un problème de solvabilité des banques. À l’instar des ménages dans le rouge, les banques étaient menacées de perdre toute leur richesse nette. Il est relativement aisé pour un ménage de réaliser ce genre de calcul, mais très difficile pour une banque.

Contrairement à un logement, les actifs financiers présents (ou, souvent, conçus pour ne pas apparaître) dans le bilan des banques, désignés par des acronymes tels que les CDO, les CDS, les CLO ou encore les CDO2, sont très difficiles à évaluer. Il fut donc très difficile d’estimer quelles banques étaient en danger.

Liquidité bancaire et contraction du crédit


	risque de liquidité
	Le risque qu’un actif ne puisse pas être échangé assez rapidement contre du liquide pour éviter une perte financière.



Les doutes concernant la solvabilité des banques ont généré un autre problème dans le système financier : le problème du risque de liquidité que nous avons introduit dans l’Unité 10. Une des caractéristiques du système bancaire est le déséquilibre entre les dettes à court terme, que la banque doit aux clients déposant leur argent, et les actifs à long terme, qui correspondent aux prêts dus aux banques. Par conséquent, les banques comptent sur le marché monétaire pour se financer lorsqu’elles ont besoin de liquidité à court terme. Cependant, les opérations du marché monétaire reposent sur la confiance que les emprunteurs et les prêteurs ont à l’égard de la solvabilité aux agents avec qui ils traitent. Le profit anticipé sur un prêt est égal au taux d’intérêt multiplié par la probabilité que l’emprunteur ne fasse pas défaut :



Ainsi, comme les gens craignaient davantage un probable défaut de la part des emprunteurs, ils ne prêtaient plus qu’à un taux d’intérêt élevé. Dans beaucoup de situations, les banques ou d’autres institutions opérant sur les marchés monétaires refusèrent tout simplement d’accorder des crédits. La presse a appelé ce phénomène un « credit crunch » (contraction du crédit).

Dans l’Unité 10, nous avons appris que le taux d’intérêt pratiqué sur le marché monétaire est étroitement lié au taux d’intérêt directeur fixé par la banque centrale. Cette relation a cependant disparu lors de la contraction du crédit. Emprunter sur le marché interbancaire devint beaucoup plus cher, entravant la capacité des banques centrales à stabiliser l’économie. Même lorsque les banques centrales baissèrent le taux d’intérêt directeur au plancher zéro, la crainte que les banques fassent défaut maintenait les taux des marchés monétaires élevés. Cela mena à des taux de prêts hypothécaires élevés : les taux d’intérêt élevés sur le marché monétaire augmentèrent les coûts de financement des banques, comme discuté dans l’Unité 10.

Ventes en catastrophe : un processus de rétroaction positive


	vente en urgence et au rabais (fire sale, en anglais)
	La vente de quelque chose à un prix très bas en raison d’un besoin urgent d’argent du vendeur.



La vente forcée des actifs, connue officieusement sous le nom de vente en catastrophe, est un mécanisme de rétroaction positive. Au cours de la crise financière, la vente en catastrophe est un effet externe à la fois pour le marché de l’immobilier et les marchés des actifs financiers, et chaque externalité affecte la solvabilité des banques.

Dans le cas de l’immobilier, c’est assez simple à imaginer. Pensez à un ménage qui est dans le rouge et ne peut pas rembourser son prêt immobilier. Sa dette excède la valeur marchande de son logement. Le ménage est sous pression de vendre rapidement afin de rembourser le plus possible de son prêt hypothécaire et éviter de continuer à payer des intérêts. Si le marché de l’immobilier est en train de s’effondrer, ils doivent accepter de vendre leur maison à un prix substantiellement inférieur au prix d’achat (ce qui peut être plus avantageux que de continuer à payer des intérêts sur tout le prêt). C’est une défaillance de marché parce que la vente en catastrophe a un effet externe, imposant un coût (la chute de prix) à d’autres détenteurs du même type d’actifs.

Lors de la crise financière, les banques et les ménages firent face à des pertes considérables dans la valeur de leurs actifs financiers. Ils étaient sous pression pour les vendre à prix réduits afin de rembourser leurs dettes (par exemple, aux déposants voulant récupérer leurs dépôts bancaires). Comme beaucoup de banques tentaient désespérément de revendre au même moment, le prix de ces actifs plongea. En conséquence, la solvabilité des banques et d’autres institutions financières fut encore plus menacée, dans le cadre du cycle de rétroaction positive.

Le sauvetage des banques par les gouvernements

Dans les économies avancées, les banques firent faillite et furent aidées par les gouvernements. Pour savoir comment ils ont réalisé ce sauvetage et pour plus de détails sur l’effondrement du système financier au cours de la crise, vous pouvez lire The Baseline Scenario.

Dans l’Unité 10, nous avons souligné le fait que les banques n’ont pas supporté tous les coûts de leur faillite. Les propriétaires des banques savaient que des tiers (contribuables ou d’autres banques) allaient supporter une partie des coûts des activités risquées des banques. Les banques prennent donc des décisions plus risquées qu’elles ne le feraient si elles devaient effectivement payer tous les coûts de leurs actions. La prise de risque excessive des banques est une externalité négative qui aboutit à une défaillance de marché à cause du problème de type principal–agent entre le gouvernement (le principal) et la banque (l’agent). Le gouvernement est le principal, car il a un intérêt direct (et en a la charge) dans le maintien d’une économie saine, et il supportera le coût du renflouement des banques qui font défaut à cause d’une prise de risque excessive. Les gouvernements ne peuvent pas rédiger un ensemble de règles qui aligneraient les intérêts des banques sur ceux du gouvernement ou du contribuable.

Les banques sont sauvées, car le défaut d’une banque est fondamentalement différent du défaut d’une entreprise classique ou d’un ménage dans une économie capitaliste. Les banques jouent un rôle central dans le système des paiements de l’économie et dans l’octroi de crédits aux ménages et aux entreprises. Des chaînes d’actifs et de passifs lient les banques entre elles et ces chaînes se sont étendues à l’échelle mondiale dans les années ayant précédé la crise.

L’interconnexion des banques fut magistralement démontrée par le credit crunch, au cours duquel les liquidités s’asséchèrent sur les marchés monétaires à cause des doutes de chaque banque sur la solvabilité des autres banques. L’un des évènements que l’on associe le plus étroitement à la crise financière, la faillite de la banque d’investissement américaine Lehman Brothers le 15 septembre 2008, démontra à quel point les banques étaient (et sont toujours) interconnectées. Cet évènement ne marqua pas le début de la crise (la contraction de la demande globale aux États-Unis avait débuté avec les difficultés du marché immobilier), mais il marqua le début de l’escalade de la crise aux niveaux national et international.

Ainsi, le système bancaire, comme le réseau électrique, est un réseau. Le défaut d’un seul de ces éléments interconnectés – qu’il s’agisse d’un ménage ou d’une autre banque – provoque une pression sur tous les autres éléments. Comme dans le cas d’un réseau électrique, une défaillance dans le système bancaire peut créer une cascade de défauts, comme entre 2006 et 2008.

Dans notre vidéo « Économiste en Action », Joseph Stiglitz, l’un des rares économistes qui alerta à plusieurs reprises sur les risques inhérents au système financier avant la crise, explique comment la combinaison d’incitations, d’externalités et de rétroactions positives provoqua cette cascade de faillites financières.


    
        

        
    

    
        Joseph Stiglitz explique pourquoi la crise financière était une défaillance de marché
    




  Exercice 17.7 Comment la sagesse populaire sur les marchés financiers contribua à la crise financière mondiale

  Dans la vidéo « Économiste en Action » de Joseph Stiglitz, celui-ci explique pourquoi la crise financière était une défaillance de marché. Regardez-la et répondez aux questions suivantes :

  
    	Quelles hypothèses étaient faites à propos des marchés financiers avant la crise, et quelle hypothèse était la plus problématique ?

    	Comment les incitations données aux banques ont-elles joué un rôle dans la récente crise financière ?

  




  Exercice 17.8 Comportement lors de la crise financière

  
    
        

        
    

    
        The Crisis of Credit Visualized.
    



  « La crise du crédit illustrée » est une explication animée du comportement des ménages et des banques lors de la crise financière, disponible sur Youtube.

  
    	Utilisez les modèles discutés dans cette unité pour expliquer l’histoire racontée dans la vidéo.

    	Y a-t-il des parties de la vidéo que vous ne pouvez pas expliquer à partir des modèles et concepts de cette unité ?

  




  Question 17.12 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les affirmations suivantes concernant les ventes en catastrophe (fire sale en anglais) sur le marché de l’immobilier, lesquelles sont correctes ?

  
    	Un ménage est « coulé » quand la valeur du logement qu’il possède est inférieure à la valeur du prêt immobilier sur le logement.

    	Une vente en catastrophe intervient quand un ménage ne peut pas rembourser son prêt et vend son logement.

    	Les ventes en catastrophe ont une externalité positive pour les acheteurs potentiels qui sont en mesure d’acheter les logements saisis pour un moindre prix.

    	Les ventes en catastrophe ont une externalité négative sur les autres propriétaires d’actifs similaires car elles diminuent la valeur de leurs actifs.

  

  
    	C’est la définition d’un ménage « coulé ».

    	On parle de vente en catastrophe quand un actif est vendu dans la précipitation à bas prix afin d’éviter la faillite ou le manque de liquidité. Dans un marché immobilier normal, un ménage qui ne peut pas rembourser son prêt immobilier (peut-être à cause d’une perte d’emploi) pourrait être en mesure de vendre son logement à un prix normal.

    	Une externalité est un effet inattendu  sur des parties non impliquées dans la transaction. La possibilité que des acheteurs bénéficient de prix moins élevés n’est pas une externalité car ces acheteurs sont impliqués dans la transaction.

    	C’est une externalité négative car les propriétaires d’actifs similaires ne sont pas parties à cette transaction particulière.

  



17.12 Ce que nous enseigne l’économie

Les économistes ont compris l’importance de la demande agrégée lors de la Grande Dépression, mais cela leur donna une confiance excessive dans le fait qu’une combinaison de politique budgétaire et monétaire pourrait presque éliminer le chômage dans le long terme. Dans la Section 17.6, nous avons abordé les limites de cette politique quand l’Âge d’or s’effondra, avec un conflit renforcé entre travailleurs et employeurs reflété dans la hausse de l’inflation.

La prédominance du courant keynésien tourné vers la demande agrégée permet d’expliquer pourquoi la plupart des économistes n’ont pas réussi à diagnostiquer que le premier choc pétrolier de 1973 était lié à un problème d’offre. La Figure 17.28 illustre cette erreur politique dans le cas des États-Unis. La multiplication par deux du prix du pétrole (en termes réels) est illustrée par une augmentation de l’indice de 5 à 10 sur le graphique en 1973. D’après l’Unité 15 et cette unité, nous savons que quand la richesse de l’économie nationale est réduite par un choc sur le prix des matières premières, cela intensifie les conflits d’intérêts concernant la répartition de cette richesse : en conséquence, l’inflation augmenta de plus de 10 % en 1974. Les décideurs politiques étaient cependant focalisés sur les effets du choc pétrolier réduisant la demande globale et augmentant le chômage. Ils répondirent donc par un assouplissement de la politique monétaire (baisse des taux d’intérêt nominal et réel). On n’assista pas à un durcissement de la politique budgétaire.




            [image: Choix politiques à la fin de l’Âge d’or : États-Unis (1960–1979) ]



Figure 17.28 
Choix politiques à la fin de l’Âge d’or : États-Unis (1960–1979).
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Une réponse politique différente suivit le second choc pétrolier de 1979. L’accent était alors sur le besoin de réduire l’inflation et rétablir les profits anticipés. Au lieu de tenter de soutenir la demande globale, les décideurs politiques portèrent leur attention sur la pression à la hausse sur l’inflation créée par le choc pétrolier. La politique monétaire et la politique budgétaire étaient dirigées vers le contrôle de l’inflation, comme l’avait prôné Milton Friedman une décennie auparavant. Les politiques furent plus rigoureuses, et les gouvernements étaient prêts à laisser le chômage augmenter pour réduire l’inflation.

D’après le modèle du marché du travail, les décideurs politiques reconnaissaient désormais que le choc pétrolier avait augmenté le taux de chômage stabilisant l’inflation, ce qui les mena à mettre en place des politiques de l’offre pour affaiblir les syndicats (afin de déplacer vers le bas la courbe des salaires) et augmenter la concurrence dans les industries monopolistes comme les télécommunications (afin de déplacer la courbe des prix vers le haut). Ces politiques furent étroitement associées au Premier ministre Margaret Thatcher au Royaume-Uni et au président Ronald Reagan aux États-Unis.

En élargissant la dérégulation du marché du travail et des biens au système financier, les décideurs politiques de la période post-1979 ont créé les conditions sous lesquelles les pratiques financières qui ont mené à la crise financière mondiale ont pu proliférer. Hyman Minsky avait déjà averti en 1982 que cela pourrait arriver dans un climat macroéconomique serein.

Certains avaient répété les avertissements de Minsky bien avant la crise. Par exemple, en septembre 2000, Sir Andrew Crockett, directeur général à la Banque des Règlements Internationaux, dit aux superviseurs bancaires :


  Il est établi que le risque augmente lors des récessions et diminue lors des périodes d’essor. En revanche, il serait plus utile de penser que le risque augmente lors des périodes de décollage économique, car les déséquilibres financiers s’accumulent, et se concrétise lors des récessions.5



Dans le tableau de la Figure 17.29, nous résumons les leçons tirées par les économistes pour chaque période.





  
    	Période
    	Dates
    	Ce qui prévalait
    	Conséquences économiques
    	Ce que les économistes ont appris
    	Auteur principal
  

  
    	Années 1920 et Grande Dépression
    	1921– 1941
    	Les marchés se corrigent seuls, sont efficaces et assurent l’utilisation de toutes les ressources.
    	Chute de la demande globale, chômage élevé et persistant.
    	L’instabilité est une caractéristique de l’économie globale. La demande globale peut être stabilisée par des politiques publiques.
    	Keynes
  

  
    	Âge d’or du capitalisme et sa remise en cause
    	1945–1979
    	Les politiques publiques peuvent mettre en place une cible d’emploi en choisissant un point sur la courbe de Phillips.
    	Déclin des profits, de l’investissement et de la croissance de la productivité à la fin des années 1960. L’arbitrage stable de la courbe de Phillips disparaît.
    	Pour des institutions données, le besoin de maintenir les profits, l’investissement et la croissance de la productivité peut limiter la capacité du gouvernement à maintenir un niveau de chômage faible en utilisant des politiques de demande globale.
    	Friedman
  

  
    	De la stagflation à la crise financière
    	1979–2016
    	La dynamique du capitalisme a été purgée de toute instabilité. Des marchés financiers régulés de façon minimale fonctionnent bien.
    	Effondrement des marchés immobilier et boursiers en 2008.
    	Les bulles financières et immobilières alimentées par l’endettement déstabilisent l’économie en l’absence d’une régulation appropriée.
    	Minsky
  






Figure 17.29 
L’économie comme professeur : ce que les économistes ont appris lors de ces trois périodes.






Nous pouvons en tirer trois conclusions :


  	Les économistes ont appris des succès et des échecs de chacune de ces périodes : bien que le processus d’apprentissage fût long, l’économie actuelle résulte de ce dernier.

  	Les politiques couronnées de succès de chaque époque n’ont cependant pas empêché le développement de mécanismes de rétroactions positives qui ont contribué à l’émergence de nouvelles crises : chaque époque a connu initialement une période faste, car les politiques et les institutions alors en place furent adoptées pour répondre aux besoins de l’époque précédente. Par la suite, les décideurs et les économistes furent pris par surprise lorsque les cercles vertueux se transformèrent en cercles vicieux.

  	Aucune école de pensée n’a de conseil de politiques qui aurait été adaptée aux trois périodes : la valeur des approches et des idées concurrentes dépend du contexte. Les économistes ont pu apprendre aussi bien des idées de Friedman que de celles de Keynes.



Lorsque l’Allemagne envahit la France en 1914, au début de la Première Guerre mondiale, le soldat français André Maginot fut blessé lors de l’attaque. Lorsqu’il devint ministre de la Guerre, il ordonna la construction d’une ligne de défense impénétrable, la ligne Maginot, au cas où les forces armées allemandes tenteraient à nouveau d’envahir la France.

Au début de la Seconde Guerre mondiale, la guerre éclair de l’Allemagne (blitzkrieg) mobilisa nombre de tanks et de véhicules motorisés. Ils ne détruisirent pas la ligne Maginot, ils ne firent que la contourner.

Les économistes d’aujourd’hui tentent d’éviter l’erreur de Maginot. Une étude scrupuleuse de l’histoire économique du siècle précédent nous aidera à ne pas simplement mener la « dernière guerre », mais à nous préparer aux nouvelles difficultés à venir.


  Exercice 17.9 Les régulations bancaires peuvent aider à déclencher les crises financières

  Une vidéo « Économiste en Action » montre l’économiste Anat Admati expliquer les problèmes liés à la régulation du système bancaire.

  
    
        

        
    

    
        Anat Admati : ce qui ne va pas avec le système bancaire (et ce qu’il faut faire)
    



  
    	En utilisant les prix des logements comme exemple, expliquez les avantages et les inconvénients du levier.

    	Selon la vidéo, quelle est la différence principale entre les banques et les autres sociétés, et pourquoi cela est-il dangereux pour le système bancaire ?

    	Quels sont les facteurs qui contribuent à la fragilité et au caractère risqué du système bancaire, et comment pouvons-nous nous prévenir de futures crises financières ?

  




  Exercice 17.10 Le budget équilibré d’Hoover

  Le 4 avril 1932, alors que l’économie américaine continuait de s’effondrer, le président Hoover écrivit au Congrès américain afin de plaider en faveur d’un budget équilibré et donc de réduire les dépenses publiques.

  Lisez la lettre d’Hoover et écrivez une critique de cette lettre, en utilisant les concepts économiques des Unités 13 à 17.




  Exercice 17.11 Politique d’austérité

  Dans l’Unité 14, nous avons introduit le paradoxe de l’épargne et examiné l’utilisation des politiques d’austérité dans plusieurs pays avant qu’ils ne surmontent la récession consécutive à la crise de 2008.

  Est-ce que les leçons de la Grande Dépression furent oubliées lorsque les politiques d’austérité ont été introduites ? Cette analyse écrite par Barry Eichengreen et Kevin O’Rourke vous aidera à répondre.




	paradoxe de l’épargne
	Si un individu unique décide de consommer moins, son épargne augmentera ; mais si tout le monde décide de consommer moins, il est possible que l’épargne dans son ensemble diminue au lieu d’augmenter. La tentative d’augmenter l’épargne est contrecarrée si l’augmentation du taux d’épargne n’est pas suivie d’une hausse de l’investissement (ou d’autres sources de la demande agrégée telles que la dépense publique en biens et services). ll en résulte alors une baisse de la demande agrégée et de la production, ce qui implique que l’épargne n’augmente pas.
	austérité
	Une politique par laquelle un gouvernement essaye d’améliorer le solde budgétaire de l’État au cours d’une récession, en augmentant son épargne. Voir également : paradoxe de l’épargne.



17.13 Conclusion

Il y a 100 ans, les économistes pensaient que l’économie privée pouvait toujours se corriger d’elle-même. Ils comprennent maintenant que les gouvernements peuvent augmenter considérablement sa capacité d’autocorrection à travers des stabilisateurs automatiques comme l’assurance chômage. Ils comprennent aussi que les politiques publiques, comme la régulation financière, sont nécessaires pour réduire la probabilité de crises financières – et quand les crises apparaissent, il échoit aux gouvernements de sauver le secteur financier et l’économie.

Les économistes ont appris l’importance de la demande agrégée et des processus de rétroaction positive à partir de la Grande Dépression. En réponse, après la Seconde Guerre mondiale, de nouveaux régimes de politique et de nouvelles institutions ont été créés aux niveaux national et international. Se fondant sur des accords entre les travailleurs et les entreprises dans un environnement caractérisé par une croissance rapide de la productivité, ils ont conduit à un Âge d’or de prospérité partagée dans de nombreux pays.

Ce régime s’est effondré du fait du ralentissement de la croissance de la productivité et du premier choc pétrolier. La stabilité macroéconomique lors de la Grande Modération a été réobtenue au prix d’une hausse des inégalités dans de nombreux pays. La stabilité elle-même et les inégalités croissantes ont semé les graines de la crise suivante en permettant une accumulation de dettes dans le secteur privé qui donna lieu à la crise financière mondiale. Le soutien des gouvernements au secteur financier et à la demande globale ont permis d’éviter une nouvelle Grande Dépression, mais pas une longue récession.

L’adoption rapide de ces politiques dans beaucoup de pays fut en grande partie due à ce qu’ont appris les économistes depuis la Grande Dépression sur l’importance de la demande agrégée. Les économistes continuent à apprendre comment fonctionne l’économie agrégée et comment répondre à des questions essentielles telles que les causes de l’instabilité sur les marchés financiers et de l’immobilier et les déterminants de l’investissement agrégé. Une plus fine compréhension de ces questions, parmi d’autres, va contribuer à un débat public plus informé sur les politiques permettant de promouvoir une amélioration durable et sûre des niveaux de vie pour tous.


  Concepts introduits dans l’Unité 17

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Rétroaction positive (processus)

    	Crise financière mondiale

    	Âge d’or du capitalisme

    	Grande Dépression

    	Étalon-or

    	Croissance de rattrapage

    	Prêt hypothécaire à haut risque (subprime)

    	Stagflation

    	Taux d’imposition effectif sur les profits

    	Compromis d’après guerre

    	Dérégulation financière

    	Grande Modération

    	Grande Récession

    	Renflouement des banques
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Unité 15 Inflation, chômage et politique monétaire
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    17    22

Comment le taux de chômage et le niveau de production de l’économie influencent l’inflation, les défis que cela pose aux décideurs publics et comment définir dans ce contexte des politiques publiques efficaces pour stabiliser l’emploi et les revenus.


  	L’inflation tend à augmenter lorsque le chômage est faible et elle tend à diminuer lorsque le chômage est élevé.

  	Les décideurs publics et les électeurs préfèrent un chômage faible et une inflation faible (sans que le niveau des prix ne baisse pour autant).

  	Ils ne peuvent, en général, pas obtenir les deux en même temps, si bien qu’ils font face à un arbitrage.

  	Il existe un taux de chômage stabilisant l’inflation, et une spirale inflationniste des salaires et des prix se développe si le chômage est maintenu à un niveau inférieur.

  	La politique monétaire a une incidence sur la demande agrégée (globale) et l’inflation à travers différents canaux de transmission.

  	Des chocs défavorables, comme une augmentation du prix du pétrole, peuvent générer un chômage et une inflation plus élevés.

  	De nombreux gouvernements ont confié la responsabilité de la politique monétaire – souvent décrite comme une politique de ciblage de l’inflation – aux banques centrales.



Avant sa campagne présidentielle victorieuse de 1992, les conseillers de Bill Clinton avaient décidé que deux des sujets de campagne devaient être la politique de santé et le « changement ». C’est pourtant un troisième thème de campagne – la récession de 1991 – qui trouva écho auprès du public. Cela s’explique par le slogan utilisé par les conseillers de Bill Clinton : « The economy, stupid! » (littéralement, « L’économie idiot ! »)

À cause de la récession de 1991, de nombreux Américains ont perdu leur emploi, et le slogan de campagne de Clinton porta ce problème à l’attention des électeurs. Au moment du dépouillement des votes en novembre 1992, Clinton reçut presque 6 millions de votes de plus que George H.W. Bush, le président sortant.

Dans une démocratie, les résultats des élections sont toujours influencés par l’état de l’économie et de l’opinion publique vis-à-vis des compétences économiques du gouvernement et de l’opposition. Deux mesures importantes des performances économiques sont le chômage et l’inflation. Dans l’Unité 13, nous avons vu que le chômage mine notre bien-être, mais l’inflation nous inquiète également. La Figure 15.1 montre que lors des élections présidentielles américaines, la marge de victoire du parti au pouvoir est plus importante lorsque l’inflation est plus faible.




            [image: Inflation et victoire à l’élection présidentielle aux États-Unis (1912–2012) ]



Figure 15.1 
Inflation et victoire à l’élection présidentielle aux États-Unis (1912–2012).
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Note : Dans ce graphique, deux années de déflation ont été omises. Si les deux observations pour lesquelles une déflation (baisse des prix) s’est produite sont incluses dans la régression en valeurs absolues – reflétant le fait que ce sont les variations des prix qui sont impopulaires – alors la relation indiquée dans le graphique est plus forte. Le R au carré est égal à 0,42 contre 0,36, et le coefficient associé à l’inflation est toujours négatif et significatif. Inflation avant 1950 : Michael Bordo, Barry Eichengreen, Daniela Klingebiel, and Maria Soledad Martinez-Peria. 2001. ‘Is the Crisis Problem Growing More Severe?’ Economic Policy 16 (32) (April): pp. 52–82; IPC après 1950 : Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED; Résultats électoraux : US National Archives. 2012. ‘1789–2012 Presidential Elections.’. US Electoral College.






Ainsi, si vous étiez un homme politique soucieux non seulement de votre carrière, mais aussi des préoccupations de vos concitoyens, vous devriez minimiser à la fois le chômage et l’inflation. Cela est-il possible ?

Un début de réponse peut être donné en examinant la façon dont un ministre allemand des Finances, économiste de formation, a géré sa double fonction d’homme politique (à un rassemblement électoral le soir) et d’économiste (à son bureau le lendemain).

Helmut Schmidt fut surnommé le « super ministre » du gouvernement du Chancelier Willy Brandt en Allemagne de l’Ouest, car il était à la fois ministre de l’Économie et ministre des Finances.

Lors d’un rassemblement électoral en 1972, il affirma qu’« une inflation de 5 % était plus facile à supporter qu’un taux de chômage de 5 % ». Il promit alors que son parti choisirait une combinaison d’inflation et de chômage telle qu’elle favoriserait la baisse du chômage en gardant l’inflation faible et stable.

Helmut Schmidt (1918–2015) fut le chancelier de l’Allemagne de l’Ouest de 1974 à 1982. En 1972, l’inflation en Allemagne de l’Ouest était de 5,5 % (contre 5,2 % l’année précédente) et le chômage s’établissait à 0,7 % (contre 0,5 % l’année précédente). En 1975, l’inflation atteignait 5,9 % et le chômage était de 3,1 %.

Le lendemain, le professeur Otto Schlecht, chef du département de la politique économique au ministère fédéral de l’Économie dit à Schmidt : « Monsieur le Ministre, ce que vous avez dit hier, et qui est dans les journaux ce matin, est faux. »

Schmidt répondit :

« Je suis d’accord sur le fait que ce que j’ai dit était techniquement faux. Mais ce n’est pas à vous de me suggérer ce qu’il est politiquement convenable de dire lors d’un rassemblement politique devant 10 000 mineurs de la Ruhr dans le Westfalenhalle de Dortmund. »

L’engagement d’Helmut Schmidt sur les 5 % à l’occasion du rassemblement et l’explication qui s’ensuit suggèrent deux choses à propos de la relation entre l’économie et la politique. La première est que les hommes politiques sont élus et réagissent de ce fait à l’opinion des électeurs. La seconde est que les politiciens, en tant que décideurs publics, font face à des contraintes qui pèsent sur leurs choix de politiques publiques. Ils ne peuvent pas simplement promettre les résultats économiques souhaités par les électeurs – dans le cas de Schmidt : un faible niveau de chômage une inflation faible et stable. En tant qu’économiste, Schmidt était tout à fait conscient de ces contraintes, mais lors du rassemblement politique, c’est en tant qu’homme politique qu’il s’exprima.


	coût d’opportunité
	Lorsque le choix d’une action requiert de renoncer à l’action de second rang, il s’agit du bénéfice net de l’alternative à laquelle on renonce.



Alors que le décideur public souhaite garantir à la fois un taux de chômage et une inflation faibles, l’économie fonctionne de telle façon que lorsque le chômage diminue, l’inflation tend à augmenter. À l’inverse, lorsque l’inflation diminue, le chômage tend à augmenter. C’est un problème que nous avons rencontré précédemment : les décideurs publics doivent proposer une politique réalisable, ce qui implique un arbitrage entre les objectifs. Autrement dit : la hausse de l’inflation constitue le coût d’opportunité d’une hausse du chômage, et la baisse du chômage constitue le coût d’opportunité d’une moindre inflation. De plus, l’économie est sujette à des chocs qui peuvent empirer à la fois l’inflation et le chômage, en limitant l’ensemble des résultats possibles. À ce titre, l’expérience de la fin des années 1960 montra que l’inflation peut continuer à augmenter si le chômage est trop faible. C’est dans ce contexte qu’Helmut Schmidt formula sa promesse de campagne.


	ciblage de l’inflation
	Régime de politique monétaire dans lequel la banque centrale modifie les taux d’intérêt pour influencer la demande agrégée (ou globale) dans le but de maintenir l’économie proche d’une cible d’inflation, souvent spécifiée par le gouvernement.



Du fait de la hausse de l’inflation observée à travers le monde, à la fin des années 1980, la façon de concevoir les politiques macroéconomiques fut repensée. Dans les années 1990, l’adoption de mesures dites de ciblage de l’inflation par les banques centrales s’est largement répandue. Nombreux furent les gouvernements qui déléguèrent la gestion des fluctuations de l’économie à la banque centrale, les politiques budgétaires jouant un rôle moins important. Ils jugèrent par ailleurs que des mesures améliorant l’offre au sein de l’économie – comme une concurrence accrue ou un meilleur fonctionnement des marchés du travail – étaient nécessaires pour atteindre un taux de chômage plus faible compatible avec une inflation faible et stable.

Comme nous l’avons vu dans l’Unité 11, les prix constituent des messages. Ils envoient des signaux sur la rareté des ressources. Nous avons étudié comment des changements dans la demande ou l’offre d’un bien conduisaient à un changement dans son prix relatif par rapport à d’autres biens et services et en quoi cela donnait le signal d’une évolution en termes de la rareté relative de ce bien ou service. Dans cette unité, nous n’allons plus regarder les prix relatifs, mais nous allons examiner l’inflation ou la déflation : une augmentation ou une diminution des prix en général. Nous commençons par nous demander pourquoi l’inflation a mauvaise réputation.
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15.1 Quel est le problème posé par l’inflation ?

Avant de répondre à cette question, nous devons clarifier quelques termes.


	inflation
	Une hausse du niveau général des prix dans l’économie. Mesurée habituellement sur un an. Voir également : déflation, désinflation.
	déflation
	Une baisse du niveau général des prix. Voir également : inflation.
	désinflation
	Une baisse du taux d’inflation. Voir également : inflation, déflation.



Quelle est la différence entre l’inflation, la déflation et la désinflation ?

Une analogie automobile est utile pour réfléchir à ces différences. Nous pouvons comparer l’incidence sur le niveau des prix dans l’économie avec la position initiale d’une voiture et la distance parcourue quand la voiture roule à des vitesses différentes :


  	Inflation zéro : maintenant, prenez un taux d’inflation de 2 % par an. Cela signifie que le niveau des prix augmente de 2 % chaque année. C’est le cas d’une voiture qui roulerait à une vitesse constante : une voiture roulant à 20 km/heure par exemple.

  	Inflation : maintenant, prenez un taux d’inflation de 2 % par an. Cela signifie que le niveau des prix augmente de 2 % chaque année. C’est le cas d’une voiture qui roulerait à une vitesse constante : une voiture roulant à 20 km/heure indique que la distance parcourue par rapport à la position initiale augmente de 20 km chaque heure. Après deux heures, la voiture est à 40 km de sa position initiale ; après trois heures, elle se trouve à 60 km, et ainsi de suite.

  	Déflation : la déflation correspond à une baisse du niveau des prix.

  	Croissance de l’inflation : si le taux de l’inflation augmente, le niveau des prix augmente de plus en plus. Supposez maintenant que le taux d’inflation augmente de 2 à 4 %, puis à 6 %, année après année : l’économie se trouve dans une situation de hausse de l’inflation. C’est le cas d’une voiture qui accélère : il se déplace pendant un certain temps à 20 km/h, puis à 25 km/h.

  	Baisse de l’inflation : c’est qu’on appelle désinflation, cela équivaut à dire que la voiture réduit sa vitesse, par exemple de 60 km/heure, à 40 km/heure, puis à 20 km/heure. Une fois que la vitesse est à zéro, l’emplacement de la voiture ne change plus. L’équivalent dans l’économie est que quand l’inflation baisse à zéro, le niveau des prix ne baisse pas.




  Décrire une évolution du niveau des prix

  
    	Inflation : Le niveau des prix augmente

    	Déflation : Le niveau des prix baisse

    	Désinflation : Le taux d’inflation baisse

  



Nous avons vu pourquoi les électeurs n’aiment pas le chômage. Cependant, pourquoi n’aiment-ils pas l’inflation ? Pour certaines personnes dans l’économie, comme les retraités, les revenus sont fixés en termes nominaux, ce qui implique qu’ils reçoivent un montant fixe de yuans, de dollars ou d’euros. Si les prix augmentent au cours de l’année, ces ménages peuvent acheter moins de biens et services à la fin de l’année qu’ils ne le pouvaient au début. Leur situation se dégrade et ils auront tendance à ne pas voter pour un parti qui, selon eux, pourrait laisser s’installer une inflation élevée.

Pour savoir dans quelle mesure l’inflation génère des pertes ou des gains pour une personne, il faut également savoir de quel côté du marché du crédit cette personne se trouve. Julia, l’emprunteuse et Mario, le prêteur (dans l’Unité 10) sont en conflit par rapport au taux d’intérêt auquel Julia emprunte. Leurs intérêts divergent également par rapport à l’inflation, car si les prix augmentent avant que Julia ne rembourse son prêt, Marco s’apercevra qu’il peut acheter moins avec le remboursement que ce qu’il aurait pu acheter si l’inflation avait été nulle.


	taux d’intérêt nominal
	Le taux d’intérêt non corrigé de l’inflation. C’est le taux d’intérêt des banques classiques. Voir également : taux d’intérêt réel, taux d’intérêt.
	taux d’intérêt réel
	Le taux d’intérêt corrigé de l’inflation (c’est-à-dire le taux d’intérêt nominal moins le taux d’inflation). Il représente la quantité de biens obtenus dans le futur quand on renonce aux biens dans le présent. Voir également : taux d’intérêt nominal, taux d’intérêt.



De façon plus générale, en utilisant la même logique que celle que nous avons utilisée lors de la discussion sur la dette publique dans l’unité précédente, l’inflation signifie que :


  	Les emprunteurs avec une dette nominale en bénéficieront : ceux qui ont souscrit des emprunts hypothécaires à taux d’intérêt nominal fixe, par exemple, tireront profit de l’inflation, car la dette reste identique en termes nominaux, mais devient plus faible en termes réels.

  	Les prêteurs avec des actifs nominaux y perdront : les banques ou ceux qui ont prêté de l’argent à des taux d’intérêt nominaux fixes perdront, car lorsque le montant sera remboursé, il vaudra moins en termes de biens et services qu’il permettra d’acheter. Une inflation très élevée réduira à néant la valeur des actifs nominaux, comme ce fut le cas au Zimbabwe en 2008–2009.1




	équation de Fisher
	La relation qui donne le taux d’intérêt réel comme étant la différence entre le taux d’intérêt nominal et l’inflation anticipée : taux d’intérêt réel = taux d’intérêt nominal - inflation anticipée.



Afin de prendre en compte l’inflation lors de l’analyse des emprunts et des prêts, nous utilisons ce qui s’appelle le taux d’intérêt réel, qui est défini comme suit et est également appelé l’équation de Fisher :



Le taux d’intérêt réel mesure le pouvoir d’achat du remboursement d’un prêt aux prix en vigueur lorsque le prêt est remboursé. Afin de comprendre ce que cela signifie, supposez que Julia doit emprunter 50 $ à Marco, avec un remboursement de 55 $ l’année suivante. Le taux d’intérêt nominal est de 10 %. Toutefois, si l’année suivante les prix étaient 6 % plus élevés que l’année en cours (taux d’inflation de 6 %), alors ce que Marco pourrait acheter avec le montant qui lui est remboursé ne représenterait pas 10 % de plus que ce qu’il aurait pu acheter avec l’argent prêté à Julia, mais seulement 4 % de plus. Le taux d’intérêt réel est de 4 %.

En plus de la redistribution de revenus en provenance des créanciers (ceux qui ont des actifs) et de ceux qui ont des revenus fixés nominalement (comme les retraités) et à destination des débiteurs, l’inflation peut, dans certains cas, altérer également le bon fonctionnement de l’économie. Il n’y a aucune preuve qu’une inflation modérée soit mauvaise pour l’économie, en revanche, lorsque l’inflation est élevée, elle est également volatile et par conséquent, difficile à prédire. Les grandes variations de prix créent de l’incertitude, et il est plus difficile pour les particuliers et les entreprises de prendre des décisions fondées sur les prix.


	prix relatif
	Le prix d’un bien ou d’un service relatif à un autre (habituellement exprimé sous forme d’un ratio).
	coûts d’étiquetage
	Les ressources utilisées pour fixer et actualiser les prix.



Dans un environnement d’inflation élevée et volatile, il est difficile de séparer le signal sur la rareté des ressources (envoyé par les prix relatifs) du bruit associé à l’augmentation erratique des prix. Il peut être plus difficile pour les entreprises de savoir dans quel secteur investir, ou encore quelle culture choisir (du quinoa ou de l’orge, par exemple). Pour les individus, il sera plus difficile de savoir si le quinoa est désormais plus cher relativement à d’autres sources de protéines. De plus, dans un contexte inflationniste, les entreprises doivent mettre à jour leurs prix plus fréquemment qu’elles ne le souhaiteraient. Cela nécessite du temps et des ressources, identifiés sous le terme de coûts d’étiquetage.

La situation des ménages et des entreprises serait-elle meilleure avec la baisse des prix ? Non. Une baisse prolongée du niveau des prix est indésirable pour bon nombre de raisons qui expliquent également pourquoi l’inflation est indésirable, et pourrait même avoir des conséquences économiques encore plus dramatiques. En cas de diminution des prix, les ménages reporteront dans le temps leur consommation (en particulier les biens onéreux comme les réfrigérateurs, les écrans de télévision et les voitures), car ils anticipent que ces biens seront moins chers dans le futur. De même, la déflation augmente le poids de la dette des emprunteurs, pour la même raison que l’inflation le réduit.

Comme nous l’avons vu dans l’Unité 14, une augmentation du poids de la dette entraîne une baisse de la consommation, car certains des foyers touchés font des économies pour revenir à leur cible de richesse et d’autres sont confrontés à des contraintes de crédit. La diminution de la consommation génèrera une baisse de la demande agrégée et de l’activité économique. Des dépenses globales plus faibles tendent à faire diminuer plus encore les prix et peuvent engendrer un cercle vicieux de baisse des prix et de stagnation économique.

C’est ce qui est arrivé au Japon. L’économie japonaise a été l’une des grandes réussites de la période qui a suivi la Deuxième Guerre mondiale : la pente ascendante de sa crosse de hockey a été particulièrement abrupte, comme nous l’avons vu dans l’Unité 1. Le niveau de vie, mesuré par le PIB par tête, est passé d’à peine un cinquième du niveau de vie américain en 1950, à plus de 70 % en 1980. En revanche, au cours des 25 dernières années, le Japon a connu une croissance faible et un chômage en hausse. Pour la première fois dans une économie avancée après la Deuxième Guerre mondiale, une déflation persistante s’est installée : celle-ci fut observée pour une durée équivalente à 12 ans sur une période de 21 ans entre 1995 et 2015.

De nombreux économistes estiment qu’un peu d’inflation est une bonne chose, tant qu’elle demeure constante. Nous verrons dans l’unité suivante pourquoi cela est le cas. Le processus d’innovation et de changement qui caractérise une économie dynamique implique qu’au cours d’une année donnée, les travailleurs de certaines entreprises et de certains secteurs seront plus demandés que d’autres. Si les prix augmentent, une baisse des revenus réels parmi les perdants peut être masquée par le fait que les revenus nominaux augmentent, ou qu’au moins ils ne baissent pas. Par exemple, beaucoup de personnes ne remarqueront même pas une légère baisse de leur salaire réel due à une inflation modérée, mais tous remarqueront une réduction de leur salaire nominal. Avec un peu d’inflation, la réallocation des travailleurs et des ressources entre les différentes entreprises et industries en réponse aux variations des prix relatifs peut se faire sans que les perdants ne subissent une baisse de leurs salaires nominaux. L’inflation graisse les rouages du marché du travail.

Une autre raison de préférer un peu d’inflation à aucune réside dans le fait qu’elle octroie une marge de manœuvre plus importante à la politique monétaire. Comme nous le verrons plus loin, une inflation positive permet au taux d’intérêt réel de diminuer davantage afin de compenser une récession majeure que si l’inflation est nulle.


  Question 15.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le tableau suivant illustre le taux d’inflation annuel (le déflateur du PIB) du Japon, du Royaume-Uni, de la Chine et de Nauru durant la période 2010-2013 (Source : Banque mondiale).

  
    
      
        	 
        	1996–2000
        	2001–2005
        	2006–2010
        	2011–2015
      

    
    
      
        	Japon
        	−1,9 %
        	-0,9 %
        	−0,5 %
        	1,6 %
      

      
        	Royaume-Uni
        	2,1 %
        	1,7 %
        	1,8 %
        	1,8 %
      

      
        	Chine
        	8,1 %
        	2,4 %
        	2,1 %
        	0,8 %
      

      
        	Soudan du Sud
        	54,1 %
        	6,5 %
        	0,6 %
        	−18,7 %
      

    
  

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Le Japon a connu une période de désinflation constante entre 2010 et 2013.

    	Au Royaume-Uni, les prix des biens et des services sont restés stables entre 2010 et 2013.

    	La Chine a connu une pression déflationniste entre 2011 et 2013.

    	Le niveau des prix à Nauru fin 2013 est inférieur à ce qu’il était début 2010.

  

  
    	Une désinflation est une baisse du taux d’inflation. Bien que le Japon ait connu une déflation entre 2010 et 2013, le taux d’inflation est devenu moins négatif, donc a en fait augmenté au cours de cette période.

    	Au Royaume-Uni, le taux d’inflation est resté stable. Ceci signifie que les prix ont augmenté à un taux stable, pas que le niveau des prix est resté stable.

    	La Chine a connu une pression désinflationniste (une baisse de l’inflation) et non une pression déflationniste (qui consiste en une baisse du niveau des prix).

    	Le niveau des prix fin 2013 est (1 - 0,182) x (1 + 0,181) x (1 + 0,241) x (1 - 0,217) = 0,939 fois celui début 2010, soit une baisse de 6,1 %.

  




  Question 15.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le tableau suivant illustre le taux d’intérêt nominal et le taux d’inflation annuel (le déflateur du PIB) du Japon pendant la période 1996-2015 (Source : Banque mondiale).

  
    
      
        	 
        	1996–2000
        	2001–2005
        	2006–2010
        	2011–2015
      

    
    
      
        	Taux d’intérêt
        	1,5 %
        	1,4 %
        	1,3 %
        	1,2 %
      

      
        	Taux d’inflation
        	-1,9 %
        	-0,9 %
        	-0,5 %
        	1,6 %
      

    
  

  Sur la base de ces informations, lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	Le taux d’intérêt réel en 1996-2000 était de -0,4 %.

    	Le taux d’intérêt réel du Japon n’a fait qu’augmenter constamment pendant cette période.

    	Le taux d’intérêt réel du Japon est passé d’un taux positif à un taux négatif pendant cette période.

    	Le taux d’intérêt réel a diminué plus rapidement que le taux d’intérêt nominal.

  

  
    	À l’aide de l’équation de Fisher, le taux d’intérêt réel entre 1996 et 2000 était 1,5 – (–1,9) = 3,4 %.

    	Les taux d’intérêt réels pour ces quatre périodes sont respectivement de 3,4 %, 2,3 %, 1,8 % et 0,4 %. Ainsi, le taux d’intérêt réel a constamment diminué pendant cette période.

    	Il était positif pendant les trois premières périodes et il est devenu négatif entre 2011 et 2015.

    	La baisse du taux d’intérêt réel chaque année est plus importante que celle du taux d’intérêt nominal car le taux d’inflation était également croissant.

  



15.2 L’inflation est le résultat de revendications contradictoires et incompatibles sur la production

L’inflation résulte des conflits entre les acteurs économiques lorsqu’ils sont suffisamment puissants, si bien que leurs revendications en termes de biens et de services ne sont pas compatibles.

Pour comprendre ce processus, imaginez une économie composée de nombreuses entreprises (chacune étant détenue par un seul individu) et leurs salariés, qui sont également les consommateurs des différents biens produits par les entreprises. Afin de garder une trace de ce qui se passe dans les entreprises, nous supposons que les prix sont fixés par le service marketing et les salaires par le service des ressources humaines (RH).

Initialement, le service marketing de chaque entreprise fixe les prix sur la base du taux de marque qui maximise les profits, compte tenu du degré de concurrence sur les marchés où l’entreprise vend ses biens (comme nous l’avons vu dans les Unités 7 et 9). Le service RH fixe quant à lui le salaire réel pour ses travailleurs (qui est le salaire nominal dans l’entreprise, divisé par le niveau des prix dans l’économie) au niveau de salaire le plus bas pour lequel les travailleurs acceptent de travailler, étant donné le niveau du chômage dans l’économie (comme nous l’avons vu dans les Unités 6 et 9).

Si, une fois que toutes les entreprises ont fixé leurs salaires et prix, le taux de salaire et le niveau des prix permettent la maximisation du profit des entreprises, alors il n’y aura aucune raison de changer les prix ou les salaires. À ce taux de chômage, le niveau des prix est constant (l’inflation est à zéro). Ceci est le niveau de chômage pour lequel les courbes de salaire et de prix se croisent, c’est-à-dire l’équilibre de Nash sur le marché du travail que nous avons vu à l’Unité 9.


	politique protectionniste
	Mesures mises en place par un gouvernement pour limiter les échanges commerciaux ; en particulier, pour réduire la quantité d’importations dans l’économie. Ces mesures sont conçues pour protéger les industries locales de la concurrence extérieure. Elles peuvent prendre différentes formes, comme des taxes sur les biens importés ou des quotas sur les importations.



Supposez maintenant que le gouvernement mette en place des politiques protectionnistes qui rendent difficile l’accès aux marchés domestiques pour les entreprises étrangères. Les marchés sur lesquels se positionne l’entreprise deviennent alors moins concurrentiels, si bien que l’entreprise peut fixer une marge plus importante par rapport à ses coûts. Si tel est le cas dans toute l’économie, l’augmentation du niveau des prix qui en résulte réduira le salaire réel des travailleurs. Cependant, alors que le propriétaire d’une entreprise individuelle se réjouira du prix plus élevé que le service marketing peut maintenant facturer, les travailleurs seront mécontents en raison de la baisse de leur salaire réel. Le résultat est que, désormais, les travailleurs manqueront de motivation pour travailler. Par conséquent, le service RH augmentera le salaire nominal, et toutes les autres entreprises feront de même. Les prix et les salaires vont donc augmenter et l’économie connaîtra une période d’inflation.

Cet enchaînement va-t-il s’arrêter là ? Non. La hausse du salaire nominal a augmenté le coût de production pour les entreprises, qui vont utiliser cette hausse comme une base pour fixer leurs marges, entraînant une nouvelle augmentation des prix et une baisse du salaire réel, qui sera corrigée par le service RH à travers une nouvelle augmentation du salaire nominal. Ce processus d’augmentation des salaires et des prix se poursuivra aussi longtemps que :


  	Les entreprises sont assez puissantes pour percevoir des marges plus élevées.

  	Les salariés au taux de chômage donné ont un pouvoir de négociation suffisant pour exiger le salaire réel initial pour maintenir leur motivation à travailler.



Dans l’exemple donné, l’inflation a augmenté alors que le chômage est resté stable, suite à un changement du contexte concurrentiel permettant aux entreprises d’accroître leurs marges, augmentant ainsi les profits des propriétaires. Il existe d’autres mécanismes partant de la même situation initiale. Supposez que le degré de concurrence sur les marchés reste le même, mais que le niveau d’emploi augmente. Pour ce niveau de chômage plus faible, les entreprises voudront verser aux travailleurs un salaire réel plus élevé, afin qu’ils continuent à travailler. Les services marketing des entreprises devront alors augmenter les prix, de façon à maintenir la marge prévalant avec le marché concurrentiel. Et le processus inflationniste commencerait.

Pour résumer, l’inflation peut résulter :


  	D’une augmentation du pouvoir de négociation des entreprises face aux consommateurs : ceci est dû à une moindre concurrence, ce qui permet aux entreprises de fixer une marge plus élevée. Il s’agit d’un déplacement vers le bas de la courbe des prix.

  	D’une augmentation du pouvoir de négociation des travailleurs face aux entreprises : cela leur permet d’obtenir un salaire plus élevé en échange de leur grande implication dans leur travail.



Une augmentation du pouvoir de négociation des travailleurs peut se produire de deux manières différentes :


  	Un déplacement vers le haut de la courbe des salaires : pour chaque niveau d’emploi, le salaire reçu par les travailleurs serait plus élevé.

  	Une augmentation du niveau d’emploi, en se déplaçant le long de la courbe des salaires : dans ce cas, la courbe des salaires reste inchangée.



Dans l’Unité 9, nous avons étudié les raisons qui sont à l’origine du déplacement de la courbe des salaires, telles qu’un système d’assurance chômage plus généreux ou des syndicats plus puissants. Le déplacement le long de la courbe des salaires, plutôt que le déplacement de la courbe elle-même, sera analysé par la suite.


	inflation des salaires
	Une hausse du salaire nominal. On la mesure habituellement sur une année. Voir également : salaire nominal.



La Figure 15.2 résume les trois causes de l’inflation. Dans la Section 15.3, nous expliquons comment des changements dans le pouvoir de négociation illustrés dans la Figure 15.2 se traduisent par de l’inflation. La troisième cause – un niveau d’emploi plus élevé peut créer de l’inflation – a été mise en évidence lorsque l’économiste William (Bill) Phillips publia un nuage de points de l’inflation annuelle des salaires et du chômage de l’économie britannique. Ceci est représenté dans la Figure 15.3.





            [image: Trois causes de l’inflation : changements dans le pouvoir de négociation. ]



Figure 15.2 
Trois causes de l’inflation : changements dans le pouvoir de négociation.









            [image: Le pouvoir des propriétaires augmente par rapport aux consommateurs : Par exemple, sous l’effet d’une moindre concurrence (effet de moyen à long terme). ]



Le pouvoir des propriétaires augmente par rapport aux consommateurs



Par exemple, sous l’effet d’une moindre concurrence (effet de moyen à long terme).









            [image: Le pouvoir des employés augmente par rapport aux propriétaires : Par exemple, sous l’effet de syndicats plus puissants (effet de moyen à long terme). ]



Le pouvoir des employés augmente par rapport aux propriétaires



Par exemple, sous l’effet de syndicats plus puissants (effet de moyen à long terme).









            [image: Le pouvoir des employés augmente par rapport aux propriétaires : Par exemple, sous l’effet d’une phase haute du cycle économique (effet de court à moyen terme). ]



Le pouvoir des employés augmente par rapport aux propriétaires



Par exemple, sous l’effet d’une phase haute du cycle économique (effet de court à moyen terme).











            [image: La courbe originale de Phillips : inflation des salaires et chômage (1861–1913) ]



Figure 15.3 
La courbe originale de Phillips : inflation des salaires et chômage (1861–1913).





        
                    
                        
                                Voir une autre visualisation de ces données sur OWiD
                        
                    

        


Ryland Thomas et Nicholas Dimsdale. (2017). ‘A Millennium of UK Data’. Bank of England OBRA dataset.







  Les grands économistes Bill Phillips

  [image: Bill Phillips]
A. W. (« Bill ») Phillips (1914–1975) était un personnage étonnamment haut en couleur pour un économiste de renommée internationale. Après avoir grandi en Nouvelle-Zélande, Phillips fut chasseur de crocodiles, réalisateur de films, et prisonnier de guerre en Indonésie pendant la Seconde Guerre mondiale, avant de finalement devenir professeur à la London School of Economics.

  Phillips avait de l’expérience en ingénierie et en même temps qu’il étudiait la sociologie à Londres en 1949, il construisit une machine hydraulique pour modéliser l’économie britannique. Le calculateur analogique du revenu monétaire national (MONIAC en anglais) utilisait des tuyaux transparents et de l’eau colorée pour donner vie aux équations des économistes. Il pouvait être comparé au modèle économique hydraulique développé par Ivring Fisher un demi-siècle plus tôt (mentionné dans l’Unité 2), mais était bien plus complexe.

  La machine de Phillips avait des réservoirs pour chaque composante du PIB domestique, comme l’investissement, la consommation et les dépenses publiques. Les importations et les exportations étaient indiquées par des ajouts ou des retraits d’eau dans le modèle. La machine pouvait être utilisée pour modéliser l’effet dans l’économie de chocs sur différentes variables, comme les taux d’imposition et les dépenses publiques, à travers la mise en mouvement des flux entre les réservoirs. Les premières versions de cette machine sont encore exposées au Musée des Sciences de Londres et dans des universités à travers le monde.2

  
	courbe de Phillips
	Une relation inverse entre le taux d’inflation et le taux de chômage.



  Dans un article de 1958, Phillips apporta une autre contribution majeure à l’étude de l’économie. En représentant sous forme de nuage de points les données portant sur le taux de chômage et sur l’inflation des salaires dans l’économie britannique entre 1861 et 1913, il mit en évidence que des taux de chômage faibles étaient associés à des taux d’inflation élevés, et inversement. Depuis lors, on appelle cette relation la courbe de Phillips.




  Question 15.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant illustre le modèle du marché du travail :

  


            [image: Le marché du travail ]






  Supposez maintenant que le gouvernement adopte des politiques restreignant l’accès aux marchés domestiques pour les entreprises étrangères. Faites l’hypothèse que le niveau d’emploi et l’offre de travail restent constants. Lesquelles des affirmations suivantes concernant les mécanismes de création de l’inflation sont correctes ?

  
    	Avec une concurrence réduite, les entreprises peuvent maintenant accroitre leurs marges sur leurs coûts, élevant ainsi la courbe des prix.

    	Si le marché du travail n’est pas à l’équilibre au plus bas niveau de salaire, les salariés ne seront pas encouragés à travailler au taux de chômage donné. Ainsi, le salaire augmentera, ce qui est décrit par un déplacement vers le haut de la courbe des salaires.

    	Si les entreprises peuvent maintenir des marges plus élevées, s’appliquant désormais au nouveau salaire plus élevé, le prix augmente à nouveau, ce qui abaisse le salaire réel à la courbe des prix.

    	Après l’augmentation des prix, si les salariés peuvent continuer à demander le salaire réel initial au niveau minimum requis pour les motiver à travailler, le salaire augmente encore, élevant ainsi le salaire réel au niveau de la courbe des salaires.

  

  
    	Une marge plus élevée implique un déplacement vers le bas de la courbe des prix.

    	Les salaires augmentent parce que l’économie est en dessous de la courbe des salaires pour un taux de chômage inchangé. La courbe des salaires ne subit aucun déplacement.

    	Ce processus est décrit dans le texte.

    	Ce processus est décrit dans le texte.

  




  Question 15.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant illustre le modèle du marché du travail :

  


            [image:  ]






  Supposez qu’il y ait une augmentation du pouvoir de négociation des travailleurs, créant ainsi de l’inflation. Lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	Le pouvoir de négociation des travailleurs peut augmenter sous l’effet d’une augmentation des allocations chômage, résultant en une élévation de la courbe de salaire.

    	Le pouvoir de négociation des travailleurs peut augmenter sous l’effet d’une augmentation du niveau de chômage le long d’une courbe de salaire donnée.

    	Après l’augmentation initiale du pouvoir de négociation des travailleurs, les entreprises ajustent les salaires et les prix en déplaçant la courbe des salaires, ce qui créé de l’inflation.

    	Après l’augmentation initiale du pouvoir de négociation des travailleurs, les entreprises ajustent les salaires et les prix, ce qui créé de l’inflation. Ni la courbe des salaires, ni celle des prix ne bougent.

  

  
    	La courbe des salaires s’élève si le pouvoir de négociation des travailleurs augmente.

    	Une augmentation du niveau de chômage le long d’une courbe des salaires donnée est à l’origine d’une baisse du salaire réel demandé afin d’encourager le travail, en dessous de la courbe des prix. Ceci représente une baisse du pouvoir de négociation des travailleurs et mène à la déflation et non à l’inflation.

    	L’augmentation du pouvoir de négociation des travailleurs peut être due à un déplacement vers le haut de la courbe des salaires ou à une baisse du chômage le long de la courbe des salaires. Une fois que cela s’est produit, les courbes ne bougent plus. L’inflation est due au fait que l’économie ne se situe plus à l’intersection des deux courbes.

    	L’inflation a lieu car l’économie ne se situe plus à l’intersection entre les deux courbes et n’implique pas d’autres déplacements des courbes.

  



15.3 Inflation, cycle économique et courbe de Phillips

Quand les banques centrales informent le public de leur décision de taux d’intérêt, elles justifient normalement une augmentation du taux d’intérêt par des prévisions d’inflation à la hausse. Elles augmentent le taux d’intérêt afin de freiner la demande agrégée, augmenter le chômage conjoncturel et ainsi, ramener l’inflation à son niveau cible.

Inversement, lorsqu’elles annoncent un taux d’intérêt plus bas, elles l’expliquent par le danger que représente une inflation trop basse (faisant éventuellement peser le risque d’une déflation). De la même manière que la diminution de la demande agrégée et de l’emploi va entraîner une baisse de l’inflation, une hausse de la demande agrégée et de l’emploi va augmenter l’inflation.

Afin de modéliser l’inflation, nous supposons que les services RH des entreprises fixent des salaires nominaux (par exemple, en dollars, livres ou euros) une fois par an, et que les services marketing fixent les prix juste après. Le salaire réel qui compte pour les employés est leur salaire nominal relatif au niveau des prix dans l’économie, c’est-à-dire :




	salaire réel
	Le salaire nominal ajusté afin de tenir compte des changements de prix à travers différentes périodes. Il mesure la quantité de biens et de services qu’un travailleur peut acheter avec son salaire. Voir également : salaire nominal.



Il s’agit du salaire réel qui se trouve sur l’axe des ordonnées dans le graphique représentant le marché du travail à la Question 15.4.

Afin de voir comment l’inflation réagit au cours d’une phase ascendante du cycle économique, nous commençons par raisonner avec une économie dont le marché du travail est à l’équilibre et avec des prix constants. Nous considérons alors une augmentation de la demande agrégée, qui réduit le chômage en dessous du niveau d’équilibre.


  	Quand le chômage est faible, le service RH doit fixer des salaires plus élevés : le coût de la perte d’un emploi est faible et les travailleurs attendent des salaires réels plus élevés pour travailler efficacement.

  	Des salaires plus élevés signifient des coûts plus élevés pour les entreprises : le service marketing va augmenter les prix, afin de couvrir les coûts plus élevés. Tant que les conditions de concurrence ne changent pas, la marge fixée par l’entreprise demeure également inchangée.

  	Le niveau des prix augmentera donc : une fois que toutes les entreprises de l’économie auront fixé des prix plus élevés, l’économie se trouvera dans une situation d’inflation des salaires et des prix. Les salaires réels, quant à eux, n’auront pas augmenté : l’augmentation en pourcentage de W est égale à l’augmentation en pourcentage de P, si bien que W/P reste inchangé.




	spirale salaires-prix
	Elle apparaît quand une augmentation initiale des salaires dans l’économie est suivie d’une augmentation du niveau des prix, qui est suivie d’une augmentation des salaires, et ainsi de suite. Peut aussi être initiée par une augmentation initiale du niveau des prix.



Qu’est-ce qui se passe ensuite ? Nous supposons que la demande agrégée reste suffisamment élevée pour maintenir le chômage à un niveau sous l’équilibre du marché du travail. À la prochaine vague annuelle de fixation des salaires, le service RH se trouvera dans la même situation que l’année précédente : avec un taux de chômage resté faible, les salariés sont déçus de leurs salaires réels, ce qui doit conduire à une hausse des salaires nominaux. Lorsque les coûts augmentent, le service marketing augmente une fois de plus les prix. Ceci s’appelle la spirale prix-salaires. Elle permet d’expliquer pourquoi, à des niveaux de chômage bas, le niveau des prix augmente non seulement au cours de l’année pendant laquelle le chômage a baissé, mais également année après année.

Si l’économie se trouve dans une situation de récession plutôt que d’expansion, la spirale prix-salaires agit dans le sens inverse et le niveau des prix baisse année après année.

Nous nous demandons maintenant pourquoi les prix auraient été constants, année après année, avant que l’envolée de la demande agrégée n’entraîne une réduction du chômage. Nous allons voir que, lorsque le marché du travail est à l’équilibre (ce qui correspond à la phase normale du cycle économique), aucune pression ne s’exerce sur les salaires et les prix pour qu’ils changent. Nous savons depuis l’Unité 9 que l’équilibre du marché du travail se trouve au croisement de la courbe des salaires et de la courbe des prix. Mais qu’est-ce qui rend ce taux de chômage si particulier pour le taux d’inflation ?

Dans la Figure 15.4a, c’est seulement au point (A), où le salaire réel sur la courbe des salaires coïncide avec le salaire réel sur la courbe des prix, que le marché du travail est à un équilibre de Nash. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 9, en ce point, les travailleurs comme les entreprises font le mieux qu’ils peuvent, étant donné les actions des autres. Au point A, les revendications des propriétaires en termes de profits ajoutées à celles des travailleurs sur les salaires correspondent très exactement à la taille du gâteau (la somme des flèches doubles, désignant les profits par travailleur et les salaires réels, est égale à la production par travailleur, qui est indiquée par la droite rouge en pointillés). Cela signifie que le service RH n’aura aucune raison d’augmenter les salaires, si bien qu’en l’absence d’une augmentation des coûts, le service marketing conservera le même niveau des prix. Le salaire réel demeurera constant et personne ne sera déçu.




            [image: Inflation et conflit pour le partage du gâteau : niveau des prix stable à l’équilibre du marché du travail ]



Figure 15.4a 
Inflation et conflit pour le partage du gâteau : niveau des prix stable à l’équilibre du marché du travail.






Dans une économie avec un taux de chômage au niveau de l’équilibre du marché du travail (point A), les salaires et les prix seront stables et l’inflation sera nulle.

Nous utilisons maintenant le graphique du marché du travail afin de montrer ce qui se passe au cours des périodes d’expansion économique, lorsque le chômage est plus bas que le point A. La Figure 15.4b montre que la somme des revendications des travailleurs en termes de salaires réels et des entreprises en termes de profits réels dépasse la productivité totale lorsque le chômage est sous le niveau d’équilibre, et est inférieure à la productivité totale lorsque le chômage est au-dessus du niveau d’équilibre. Lorsque le chômage est sous le niveau d’équilibre, cela engendre une pression à la hausse sur les salaires et les prix, également appelée spirale ascendante des salaires et des prix. Lorsque le chômage est au-dessus du niveau d’équilibre, cela engendre une pression à la baisse sur les salaires et les prix, également appelée spirale descendante des salaires et des prix.

Si nous dessinons la relation entre l’inflation et le chômage à partir des trois phases du cycle économique, nous obtenons quelque chose de similaire à ce que Phillips avait découvert dans les données : lorsque le chômage est plus faible, l’inflation est élevée et vice versa.





            [image: Inflation et conflit pour le partage du gâteau avec un chômage faible et un chômage élevé. ]



Figure 15.4b 
Inflation et conflit pour le partage du gâteau avec un chômage faible et un chômage élevé.









            [image: Équilibre du marché du travail au point A : Au point A, l’économie est à l’équilibre sur le marché du travail. Le salaire réel sur la courbe des salaires est égal à celui sur la courbe des prix, de sorte que la somme des revendications des entreprises sur le profit réel par travailleur et celles des travailleurs sur les salaires réels corresponde à la productivité du travail. ]



Équilibre du marché du travail au point A



Au point A, l’économie est à l’équilibre sur le marché du travail. Le salaire réel sur la courbe des salaires est égal à celui sur la courbe des prix, de sorte que la somme des revendications des entreprises sur le profit réel par travailleur et celles des travailleurs sur les salaires réels corresponde à la productivité du travail.









            [image: Faible chômage au point B : Avec un chômage faible, le salaire réel requis pour que les travailleurs travaillent avec ardeur augmente, de sorte que les revendications des travailleurs pour les salaires et des propriétaires pour les profits sont incompatibles : elles excèdent la productivité du travail. ]



Faible chômage au point B



Avec un chômage faible, le salaire réel requis pour que les travailleurs travaillent avec ardeur augmente, de sorte que les revendications des travailleurs pour les salaires et des propriétaires pour les profits sont incompatibles : elles excèdent la productivité du travail.









            [image: Chômage élevé au point C : Avec un chômage élevé, les travailleurs sont dans une position de négociation moins avantageuse. La somme des revendications des travailleurs et des propriétaires est inférieure à la productivité du travail. ]



Chômage élevé au point C



Avec un chômage élevé, les travailleurs sont dans une position de négociation moins avantageuse. La somme des revendications des travailleurs et des propriétaires est inférieure à la productivité du travail.









	écart de négociation
	La différence entre, d’une part, le salaire réel que les entreprises souhaitent offrir afin de donner aux travailleurs des incitations à travailler et, d’autre part, le salaire réel qui permet aux entreprises d’obtenir la marge sur les coûts qui maximise les profits étant donné le degré de concurrence.



Le message le plus important du modèle de l’inflation et du conflit pour le partage du gâteau est le suivant : lorsque l’emploi est au-dessus ou en dessous de l’équilibre sur le marché du travail, alors le niveau des prix augmente ou baisse. Si le salaire réel donné par la courbe des salaires et celui donné par la courbe des prix ne sont pas égaux, on parle d’écart de négociation, qui est équivalent à la distance verticale entre les deux courbes.


  	Si le chômage est plus bas que le niveau à l’équilibre : il y a un écart de négociation positif et inflation.

  	Si le chômage est plus élevé que le niveau à l’équilibre : il y a un écart de négociation négatif et déflation.

  	Si le marché du travail est à l’équilibre : il n’y a pas d’écart de négociation et le niveau des prix est constant.



Par exemple, si le salaire sur la courbe des prix est de 100 et que celui sur la courbe des salaires est de 101, l’écart de négociation est de 1 %.

Écart de négociation et courbe de Phillips

Nous pouvons résumer le lien causal qui va de l’écart de négociation à l’inflation de la manière suivante :




            [image:  ]






Rappelez-vous, la barre triple indique que l’inflation est définie comme l’augmentation en pourcentage des prix. Ainsi, pour calculer le taux d’inflation, nous pouvons dire que :




  Écart de négociation

  Il s’agit de la différence entre, d’une part, le salaire réel que les entreprises souhaitent offrir afin de donner aux travailleurs des incitations à travailler (la courbe des salaires), et, d’autre part, le salaire réel qui permet aux entreprises d’obtenir la marge sur les coûts qui leur est nécessaire pour les motiver à continuer leur activité (la courbe de prix).

  
    	Lorsque l’écart de négociation est positif, le salaire réel sur la courbe des salaires se situe au-dessus de la courbe des prix et les revendications des employeurs et des propriétaires en termes de production par travailleur ne sont pas compatibles.

    	L’écart de négociation en pourcentage est égal au salaire sur la courbe des salaires, diminué du salaire sur la courbe des prix, et divisé par le salaire sur la courbe des prix.

  





  Dans la Figure 15.4c, nous avons dessiné un nouveau graphique en dessous de la courbe des salaires et de la courbe des prix. Il s’agit du graphique de la courbe de Phillips, l’inflation étant représentée sur l’axe des ordonnées et l’emploi sur l’axe des abscisses. Si l’emploi se trouve à son niveau d’équilibre sur le marché du travail et que l’inflation est nulle, nous pouvons remarquer que l’économie peut rester là : aucune pression ne s’exerce sur le niveau des prix, à la hausse comme à la baisse. Cela donne un point sur la courbe de Phillips. Considérez maintenant un niveau d’emploi plus élevé dû à une demande agrégée plus forte. Un écart de négociation positif apparaît et les salaires et les prix vont augmenter. Les entreprises augmentent les salaires en réponse à la baisse du chômage. Le niveau des prix augmente au fur et à mesure de l’augmentation des prix par les entreprises en réponse à la hausse des coûts du travail. Si l’écart de négociation est de 1 %, les prix et les salaires vont augmenter de 1 %. Cela nous donne un deuxième point sur la courbe de Phillips.







            [image: Écarts de négociation, inflation et la courbe de Phillips. ]



Figure 15.4c 
Écarts de négociation, inflation et la courbe de Phillips.









            [image: Équilibre sur le marché du travail : L’écart de négociation et l’inflation sont nuls. ]



Équilibre sur le marché du travail



L’écart de négociation et l’inflation sont nuls.









            [image: Faible niveau de chômage : L’écart de négociation et l’inflation sont positifs. ]



Faible niveau de chômage



L’écart de négociation et l’inflation sont positifs.









            [image: Niveau de chômage élevé : L’écart de négociation et l’inflation sont négatifs. ]



Niveau de chômage élevé



L’écart de négociation et l’inflation sont négatifs.








Tant que l’emploi reste au-dessus de l’équilibre du marché du travail, les employés seront déçus à la fin de l’année. Leur salaire réel n’aura pas augmenté de 1 % comme ils l’avaient anticipé, aussi ils négocieront pour une autre hausse de 1 %. Par conséquent, les salaires et les prix vont augmenter de 1 % l’année suivante aussi : les entreprises vont augmenter les salaires de 1 % afin de porter le salaire réel au niveau de la courbe des salaires et elles vont augmenter les prix de 1 % en réponse à l’augmentation de ces coûts. Nous observerons un niveau de chômage plus faible et une inflation plus forte, comme dans la version originale du nuage de points empirique de Phillips.

Pour compléter le tableau, nous incluons le modèle du multiplicateur en dessous des graphiques du marché du travail et de Phillips, de façon à rassembler les modèles de court et de moyen termes (Figure 15.4d). Cela met en évidence que :


  	À un niveau plus élevé de la demande agrégée (boom), l’inflation est positive : le chômage est plus faible, ce qui signifie qu’il y a un écart de négociation positif, si bien que les salaires et les prix augmentent de manière continue.

  	À un niveau plus faible de la demande agrégée (récession), il y a de la déflation : le chômage est plus élevé, ce qui signifie qu’il y a un écart de négociation négatif.







            [image: Les modèles à court et à moyen termes : demande agrégée, emploi et inflation. ]



Figure 15.4d 
Les modèles à court et à moyen termes : demande agrégée, emploi et inflation.





        
                    
                        
                                Voir une autre visualisation de ces données sur OWiD
                        
                    

        











            [image: Équilibre du marché du travail : Quand le niveau de demande agrégée génère de l’emploi à l’équilibre du marché du travail (un niveau normal d’activité), le niveau des prix est stable (l’inflation vaut zéro). ]



Équilibre du marché du travail



Quand le niveau de demande agrégée génère de l’emploi à l’équilibre du marché du travail (un niveau normal d’activité), le niveau des prix est stable (l’inflation vaut zéro).









            [image: Expansion économique : À un niveau plus élevé de demande agrégée (boom), il y a un écart de négociation positif et l’inflation est positive. ]



Expansion économique



À un niveau plus élevé de demande agrégée (boom), il y a un écart de négociation positif et l’inflation est positive.









            [image: Récession : À un niveau plus faible de demande agrégée (récession), il y a un écart de négociation négatif et une déflation. ]



Récession



À un niveau plus faible de demande agrégée (récession), il y a un écart de négociation négatif et une déflation.









  Exercice 15.1 L’écart de négociation au cours d’une récession

  Supposez que l’économie se trouve initialement à l’équilibre du marché du travail, avec des prix stables (l’inflation est nulle). Au début de l’année 1, l’investissement baisse et l’économie entre en récession avec un chômage élevé.

  
    	Expliquez pourquoi il y a maintenant un écart de négociation négatif.

    	Supposez qu’il s’agisse d’un écart de - 1 %. Dessinez un graphique où les années se trouvent sur l’axe des abscisses et le niveau des prix sur l’axe des ordonnées. À partir d’un indice des prix de 100, esquissez la trajectoire du niveau des prix pour les cinq années à venir, en supposant que l’écart de négociation reste de - 1 %.

    	Qui sont les gagnants et les perdants dans cette économie ?

  




  Exercice 15.2 Des chocs positifs et négatifs

  Dessinez un graphique du marché du travail dans lequel l’économie se trouve à l’équilibre du marché du travail, avec des prix stables. Considérez maintenant :

  
    	Un choc positif touchant la demande agrégée, qui réduit le taux de chômage de 2 points de pourcentage.

    	Un choc négatif qui l’augmente de 2 points de pourcentage.

  

  
    	Comment évolue l’écart de négociation dans chaque cas ?

    	À quoi vous attendriez-vous s’agissant du niveau des prix dans chaque cas ? Expliquez vos réponses.

  




  Question 15.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Référez-vous à la Figure 15.4d pour les graphique du modèle du marché du travail, de la courbe de Phillips et du modèle du multiplicateur de la demande agrégée. On y observe également les taux de chômage et les écarts de négociation pour différents états de l’économie.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Il n’y a pas d’inflation lorsque le taux de chômage est nul.

    	Pour l’expansion économique représentée, le déplacement vers le haut de la courbe de la demande agrégée réduit le taux de chômage, ce qui engendre un écart de négociation de 1 %.

    	Pour la récession représentée, le déplacement vers le bas de la courbe de la demande agrégée augmente le taux de chômage, ce qui engendre un écart de négociation de 0,5 %.

    	La courbe de Phillips qui en résulte montre une corrélation positive entre les taux de chômage et d’inflation.

  

  
    	Il y a toujours un taux de chômage positif dans le modèle du marché du travail (cf. Unité 9). Si U (chômage) est en dessous de 3 %, alors l’écart de négociation positif sera encore plus important que si U = 3 et même si le niveau d’inflation est plus important. L’inflation est nulle sur le graphique seulement lorsque le taux de chômage est de 6 %.

    	Au point B, le niveau de chômage se situe en dessous de l’équilibre sur le marché du travail, ce qui engendre un écart de négociation positif.

    	L’écart de négociation résultant de la récession est de -0,5 %, ce qui est négatif.

    	La courbe de Phillips illustre une corrélation positive entre le niveau d’emploi et le taux d’inflation, ce qui est synonyme de corrélation négative entre les taux de chômage et d’inflation.
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15.4 Inflation et chômage : contraintes et préférences

La courbe  de Phillips originale et le modèle de la Figure 15.4d suggèrent qu’il y a un arbitrage durable entre inflation et chômage. Par exemple, avec la courbe de Phillips dans le graphique, si le gouvernement est satisfait d’avoir une inflation annuelle de 1 %, il peut alors encourager une forte croissance de la demande agrégée, avec un taux de chômage de 3 % année après année.


	ensemble des possibles
	Toutes les combinaisons des choses considérées qu’un individu  pourrait choisir, étant donné les contraintes économiques, physiques ou autres auxquelles il fait face. Voir également : frontière des possibles.



S’il préfère des prix stables (inflation nulle), alors il doit maintenir la demande agrégée à un niveau normal, correspondant à un taux de chômage de 6 %. Cela suggère que la courbe de Phillips est un ensemble des possibles parmi lesquels le décideur public peut choisir la combinaison souhaitée de chômage et d’inflation. Le décideur public préfère une faible inflation et un niveau d’emploi élevé, et ces préférences peuvent être représentées de la manière habituelle sous la forme de courbes d’indifférence.

Suivez les étapes de l’analyse de la Figure 15.5 pour voir comment les préférences du décideur public peuvent être décrites par des courbes d’indifférence.

Remarquez tout d’abord quelques caractéristiques importantes du graphique. Généralement, lorsqu’on trace des courbes d’indifférence, on préfère un choix éloigné de l’origine car on préfère plus de ce qui est représenté sur chaque axe. Ici, le meilleur résultat du décideur public est décrit par le point F, avec la cible d’inflation atteinte et le plein emploi. Comme nous l’avons vu à la fin de la Section 15.1, le décideur public est susceptible de préférer un bas niveau (stable) d’inflation plutôt qu’une inflation égale à zéro. Cela signifie que les courbes d’indifférence deviennent verticales à, disons, 2 % d’inflation. Au-delà du niveau d’inflation cible, les courbes d’indifférence ont une pente positive, car une inflation plus élevée (au-delà de la cible) est le prix à payer pour approcher le niveau d’emploi du plein emploi. En dessous de la cible, les courbes d’indifférence ont une pente négative, car une inflation plus faible (en dessous de la cible) est le prix à payer pour approcher le niveau d’emploi du plein emploi.

Nous faisons l’hypothèse que les rendements marginaux sont décroissants vers les deux cibles d’emploi élevé et d’inflation faible. Ceci implique que lorsque le résultat est plus éloigné du taux d’inflation cible, mais plus proche du plein emploi, la courbe d’indifférence s’aplatit, car le décideur public apprécie davantage le fait de se rapprocher de la cible d’inflation. À l’inverse, lorsque le résultat est plus éloigné du plein emploi, mais plus proche de la cible d’inflation, la courbe d’indifférence est plus pentue, car le décideur public apprécie davantage le fait de se rapprocher du plein emploi.





            [image: La courbe de Phillips et les préférences du décideur public. ]



Figure 15.5 
La courbe de Phillips et les préférences du décideur public.









            [image: Les préférences du décideur public : Le graphique représente les courbes d’indifférence du décideur public. ]



Les préférences du décideur public



Le graphique représente les courbes d’indifférence du décideur public.









            [image: Emploi et inflation élevés : Quand l’emploi et l’inflation sont très élevés, la courbe d’indifférence est plate. ]



Emploi et inflation élevés



Quand l’emploi et l’inflation sont très élevés, la courbe d’indifférence est plate.









            [image: Emploi et inflation plus faibles : Quand l’inflation et l’emploi sont plus faibles, la courbe d’indifférence est plus pentue. ]



Emploi et inflation plus faibles



Quand l’inflation et l’emploi sont plus faibles, la courbe d’indifférence est plus pentue.









            [image: Inflation à 2 % : La courbe d’indifférence est verticale quand l’inflation est à 2 %. ]



Inflation à 2 %



La courbe d’indifférence est verticale quand l’inflation est à 2 %.









            [image: Plein emploi : La courbe d’indifférence est horizontale quand emploi = offre de travail. ]



Plein emploi



La courbe d’indifférence est horizontale quand emploi = offre de travail.









            [image: Le résultat préféré du décideur public : F indique la combinaison d’inflation et de chômage préférée par le décideur public. ]



Le résultat préféré du décideur public



F indique la combinaison d’inflation et de chômage préférée par le décideur public.









            [image: L’ensemble des possibles : Le décideur public choisit au sein de l’ensemble des possibles sur la courbe de Phillips. ]



L’ensemble des possibles



Le décideur public choisit au sein de l’ensemble des possibles sur la courbe de Phillips.









            [image: Le résultat possible préféré : Il s’agit du point C sur la courbe de Phillips. ]



Le résultat possible préféré



Il s’agit du point C sur la courbe de Phillips.








La partie droite de la figure montre les courbes d’indifférence et la courbe de Phillips. Le décideur public voit la courbe de Phillips comme un ensemble des possibles, et va essayer d’utiliser la politique monétaire ou budgétaire pour atteindre le niveau de demande agrégée compatible avec le niveau d’emploi au point C. Il s’agit de la courbe d’indifférence la plus proche du meilleur résultat au point F, qui est compatible avec l’arbitrage de la courbe de Phillips.

Dans cet exemple, le décideur public préfère une combinaison de chômage à 3 % et d’inflation à 5 % à une autre combinaison possible de chômage à 6 % et de niveau des prix stable (pas d’inflation).


  Exercice 15.3 La courbe de Phillips et les préférences du décideur public

  Les questions suivantes portent sur la Figure 15.5.

  
    	À quoi ressembleraient les courbes d’indifférence du décideur public s’il ne se souciait que de maintenir un faible niveau de chômage ?

    	Quel point sur la courbe de Phillips ce décideur public choisirait-il ?

    	À quoi ressembleraient les courbes d’indifférence du décideur public s’il ne se souciait que de maintenir un faible niveau d’inflation ?

    	Quel point sur la courbe de Phillips ce décideur public choisirait-il ?

    	À quoi ressembleraient les courbes d’indifférence si le décideur public avait besoin, afin d’être réélu, du soutien des retraités davantage que de celui des personnes en âge de travailler ?
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15.5 Qu’est-il arrivé à la courbe de Phillips ?

Le modèle dans la Figure 15.5 suggère qu’un décideur public qui est capable d’ajuster le niveau de demande agrégée peut choisir n’importe quelle combinaison d’inflation et de chômage le long de la courbe de Phillips. Pourtant, les données de la Figure 15.6 suggèrent que l’arbitrage entre l’inflation et le chômage n’est pas stable. Il y a de très nombreux points de données, mais on n’y discerne pas une courbe de Phillips caractérisée par une pente positive.

La Figure 15.6 montre des combinaisons d’inflation et de chômage pour les États-Unis, pour chaque année entre 1960 et 2014. Notez que sur l’axe des abscisses, le taux de chômage baisse lorsque l’on se déplace vers la droite de la figure. Une courbe de Phillips esquissée avec les données des années 1960 donne une assez bonne image de l’arbitrage entre inflation et chômage au cours de cette décennie. Toutefois, cette courbe n’est manifestement pas compatible avec les autres périodes. La figure montre comment la courbe de Phillips a changé au fil du temps.





            [image: Courbes de Phillips aux États-Unis (1960–2014). ]



Figure 15.6 
Courbes de Phillips aux États-Unis (1960–2014).






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.









            [image: Où est la courbe de Phillips ? : La figure montre les combinaisons d’inflation et de chômage pour les États-Unis chaque année entre 1960 et 2014. ]



Où est la courbe de Phillips ?



La figure montre les combinaisons d’inflation et de chômage pour les États-Unis chaque année entre 1960 et 2014.






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.









            [image: Une courbe qui se déplace : Nous pouvons utiliser la figure pour montrer le déplacement de la courbe de Phillips dans le temps. ]



Une courbe qui se déplace



Nous pouvons utiliser la figure pour montrer le déplacement de la courbe de Phillips dans le temps.






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.









            [image: Les années 1960 : La courbe de Phillips (CP) pour les années 1960 montre que l’économie était en bonne santé. Les États-Unis pouvaient réaliser des combinaisons avec des niveaux d’inflation et de chômage relativement faibles. ]



Les années 1960



La courbe de Phillips (CP) pour les années 1960 montre que l’économie était en bonne santé. Les États-Unis pouvaient réaliser des combinaisons avec des niveaux d’inflation et de chômage relativement faibles.






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.









            [image: Années 1970 : Au début des années 1970, la courbe de Phillips s’est déplacée vers le haut de . ]



Années 1970



Au début des années 1970, la courbe de Phillips s’est déplacée vers le haut.






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.









            [image: Années 1970 : La courbe s’est à nouveau déplacée à la fin des années 1970. ]



Années 1970



La courbe s’est à nouveau déplacée à la fin des années 1970.






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.









            [image: Années 1980 : Et vers le haut de nouveau, au début des années 1980, dégradant davantage l’arbitrage entre chômage et inflation. ]



Années 1980



Et vers le haut de nouveau, au début des années 1980, dégradant davantage l’arbitrage entre chômage et inflation.






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.









            [image: Années 1990 : Depuis la fin des années 1990 jusqu’à aujourd’hui, la courbe de Phillips est basse et plate. ]



Années 1990



Depuis la fin des années 1990 jusqu’à aujourd’hui, la courbe de Phillips est basse et plate.






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.








Dans son allocution de président à l’American Economic Association en décembre 1967, Milton Friedman expliqua pourquoi la courbe de Phillips n’est pas stable. Il fit référence à l’expérience récente aux États-Unis. Depuis 1966, le chômage avait été stable, s’établissant en moyenne à 3,7 %, mais l’inflation avait augmenté de 3,0 % à 4,2 %. Il expliqua alors que la seule façon de maintenir le chômage à un niveau aussi bas que 3 % était de laisser l’inflation continuer à augmenter : « Il y a toujours un arbitrage temporaire entre inflation et chômage ; il n’y a pas d’arbitrage permanent », affirma-t-il.3 Voilà ce qu’Helmut Schmidt savait, mais ne voulait pas admettre devant les électeurs, en 1972.

S’il n’y a pas d’arbitrage permanent, alors la courbe de Phillips ne décrit pas un ensemble des possibles du même type que la frontière des possibilités de consommation : la frontière des possibilités de consommation ne se déplace pas lorsque l’on choisit un autre point sur la courbe en question. En revanche, Friedman, conforté par ce qui s’est passé dans de nombreux pays depuis la fin des années 1960, a montré que si un gouvernement tente de maintenir le chômage à un niveau « trop faible », le résultat ne sera pas seulement une inflation plus élevée, mais également une inflation croissante.

L’inflation signifie la hausse des prix. Une inflation croissante signifie que les prix augmentent à un rythme toujours plus rapide. Cela signifie que la courbe de Phillips continue à se déplacer vers le haut.

15.6 Anticipations d’inflation et courbe de Phillips

Nous expliquons maintenant pourquoi la courbe de Phillips se déplace : pourquoi l’inflation ne cesse d’augmenter lorsque les gouvernements tentent de maintenir le chômage à un niveau trop bas ? Nous montrerons qu’il y a seulement un taux de chômage pour lequel l’inflation est stable et qu’il s’agit de l’équilibre de Nash du marché du travail.

Il nous faut ici rappeler deux éléments connus :


  	Les individus fonctionnent de façon prospective : nous avons expliqué cela dans les Unités 6, 9, 10 et 13. Ils prennent des mesures aujourd’hui par anticipation des événements auxquels ils s’attendent dans le futur. Pour souligner cela, les économistes disent que « les anticipations comptent ».

  	Les individus considèrent les prix comme des messages : comme Friedrich Hayek nous l’a enseigné (voir l’Unité 11). Par conséquent, ils traitent également les changements des prix comme des signaux indiquant ce qui se passera dans le futur, tout comme les gens traitent une accumulation de nuages comme une prévision de pluie.




	anticipation d’inflation
	L’opinion que se font les agents économiques qui fixent les salaires et les prix sur le niveau de l’inflation à la période suivante. Voir également : inflation.



À partir de ces deux éléments fondateurs, nous pouvons voir pourquoi Friedman avait raison. De même que pour le conflit sur le partage du gâteau entre les travailleurs et les propriétaires d’entreprises qui est la cause fondamentale de l’inflation, Friedman a montré que, pour un faible taux de chômage, l’inflation ne cesse d’augmenter. Ceci est dû à la façon dont ceux qui fixent les salaires et les prix forment leurs points de vue sur l’évolution de l’inflation, ce processus étant appelé anticipations d’inflation. L’évolution de l’inflation reflètera ces deux éléments.

Le rôle de l’inflation anticipée

Nous introduisons le rôle des anticipations d’inflation en revenant à la courbe de Phillips.

Regardez la Figure 15.7. Vous allez voir qu’à l’équilibre du marché du travail, pour un taux de chômage de 6 %, le taux d’inflation est de 3 % et non pas zéro comme dans la Figure 15.4d.

Si ceux qui fixent les salaires et les prix s’attendent à ce que les prix augmentent de 3 % par an et que le niveau de demande agrégée soit « normal », maintenant le chômage à 6 %, alors l’économie peut rester à l’équilibre du marché du travail avec une inflation qui demeure constante à 3 % par an. Chaque année, les salaires et les prix vont augmenter de 3 % et le salaire réel va rester à l’intersection des courbes des salaires et des prix. C’est le point A.





            [image: Écarts de négociation, anticipations d’inflation et courbe de Phillips. ]



Figure 15.7 
Écarts de négociation, anticipations d’inflation et courbe de Phillips.









            [image: Équilibre du marché du travail : À l’équilibre du marché du travail, l’inflation est de 3 % conformément aux prévisions. ]



Équilibre du marché du travail



À l’équilibre du marché du travail, l’inflation est de 3 % conformément aux prévisions.









            [image: Expansion économique : Avec un niveau de chômage plus faible, l’écart de négociation est de 2 %. ]



Expansion économique



Avec un niveau de chômage plus faible, l’écart de négociation est de 2 %.









            [image: Le nouveau taux d’inflation, 5 % : Au point B, l’inflation est égale à l’inflation attendue plus l’écart de négociation. ]



Le nouveau taux d’inflation, 5 %



Au point B, l’inflation est égale à l’inflation attendue plus l’écart de négociation.








Considérez maintenant un boom, qui mène l’économie à un niveau de chômage plus faible au point B. Comment l’inflation évoluera-t-elle ? Les travailleurs s’attendent à ce que les prix augmentent de 3 % et demanderont une hausse du salaire nominal de 3 % pour maintenir leur salaire réel au même niveau. Ils ont toutefois besoin d’une augmentation supplémentaire de 2 % pour s’assurer d’une augmentation anticipée du salaire réel sur la courbe des salaires, de façon à ce que les salaires augmentent de 5 %. Puisque leurs coûts augmentent de 5 %, les entreprises augmenteront leurs prix de 5 %. Au cours de la phase d’expansion, l’inflation sera de 5 %. Cela donne une courbe de Phillips similaire à celle que nous avons vue précédemment. La seule différence est que l’inflation à l’équilibre du marché du travail est de 3 % au lieu de zéro.

Lorsque l’inflation n’est pas nulle, nous pouvons résumer l’enchaînement causal de l’inflation anticipée et de l’écart de négociation à l’inflation de la manière suivante :




            [image:  ]






Pour calculer le taux d’inflation :



Friedman avait toutefois signalé qu’avec un taux de chômage faible, l’inflation ne resterait pas à 5 % au point B. Pour en comprendre la raison, nous nous interrogeons sur ce qui se produit ensuite.

La courbe de Phillips instable

Avec la persistance d’un chômage faible, les travailleurs seront déçus du résultat, puisqu’ils n’auront pas obtenu le salaire réel anticipé. Pourquoi n’est-ce pas le cas ? Les travailleurs attendaient une augmentation du salaire réel de 2 % au point B, découlant de l’augmentation de 5 % de leur rémunération nominale, mais ils ne l’ont pas obtenue car les entreprises ont augmenté leurs prix de 5 %.

Toutefois, l’histoire ne s’arrête pas là. Nous savons que les deux parties ne peuvent pas être satisfaites du résultat de faible chômage, parce que la somme de leurs revendications représente plus que la taille du gâteau. Maintenant, nous supposons que les travailleurs anticipent que l’inflation l’année prochaine sera équivalente à celle de l’année précédente. Ainsi, à la prochaine vague de fixation des salaires, le service RH devra prendre en compte le fait que les salariés s’attendent à ce que les prix augmentent de 5 %. Une autre interprétation est que les RH incluent l’inflation de l’année écoulée dans l’accord salarial, afin de compenser la perte en termes de salaire réel subie par les travailleurs du fait d’une inflation plus élevée que prévue. C’est pourquoi, pour permettre une nouvelle augmentation de 2 % du salaire réel, le service des RH fixe une augmentation des salaires de 7 %. Le processus se poursuit avec une augmentation du taux d’inflation au fil du temps.

Le tableau de la Figure 15.8 résume la situation. Nous comparons la situation sur une période de trois ans pour deux niveaux de chômage : 6 % et 3 %.





  
    	
    	Année
    	Inflation anticipée (inflation de l'année précédente)
    	Chômage
    	Écart de négociation
    	Résultat d'inflation : anticipations plus écart de négociation
   

  
    	Inflation stable
    	1
    	3 %
    	6 %
    	0 %
    	3 %
  

  
    	2
    	3 %
    	6 %
    	0 %
    	3 %
  

  
    	3
    	3 %
    	6 %
    	0 %
    	3 %
  

  
    	Hausse de l'inflation
    	1
    	3 %
    	3 %
    	2 %
    	5 %
  

  
    	2
    	5 %
    	3 %
    	2 %
    	7 %
  

  
    	3
    	7 %
    	3 %
    	2 %
    	9 %
  






Figure 15.8 
Courbes de Phillips instables : anticipations d’inflation et écart de négociation.






La première colonne de la Figure 15.8 reflète le comportement prospectif. L’inflation anticipée pour l’année à venir dépend du taux d’inflation de l’année précédente. La deuxième colonne indique le taux de chômage. La troisième colonne montre l’écart de négociation. La quatrième colonne est le résultat en termes d’inflation, qui reflète les anticipations et l’écart de négociation.

Nous pouvons résumer l’enchaînement causal entre le taux d’inflation de l’année précédente et le taux d’inflation de cette période de la manière suivante :




            [image:  ]






Pour calculer le taux d’inflation :



Nous pouvons reporter les données de la Figure 15.8 et des graphiques de la courbe de Phillips et du marché du travail sur la Figure 15.9. Le cas de l’inflation stable se trouve au point A avec un chômage de 6 % et une inflation de 3 %, année après année. Pour un taux de chômage bas (3 %), la courbe de Phillips se déplace vers le haut, de la courbe qui passe par le point B à celle qui passe par le point C lorsque l’inflation anticipée grimpe de 3 % à 5 %.





            [image: Anticipations d’inflation et courbes de Phillips. ]



Figure 15.9 
Anticipations d’inflation et courbes de Phillips.









            [image: Équilibre du marché du travail au point A : L’inflation est de 3 % conformément aux prévisions. ]



Équilibre du marché du travail au point A



L’inflation est de 3 % conformément aux prévisions.









            [image: Boom : première période au point B : Avec un niveau de chômage plus faible, l’écart de négociation est de 2 %. L’inflation est égale à l’inflation anticipée plus l’écart de négociation. ]



Boom : première période au point B



Avec un niveau de chômage plus faible, l’écart de négociation est de 2 %. L’inflation est égale à l’inflation anticipée plus l’écart de négociation.









            [image: Boom : période suivante au point C : À la période suivante, le chômage est toujours bas, l’inflation reste égale à l’inflation anticipée plus l’écart de négociation. La courbe de Phillips s’est déplacée vers le haut car l’inflation anticipée a augmenté. ]



Boom : période suivante au point C



À la période suivante, le chômage est toujours bas, l’inflation reste égale à l’inflation anticipée plus l’écart de négociation. La courbe de Phillips s’est déplacée vers le haut car l’inflation anticipée a augmenté.









	taux de chômage stabilisant l’inflation
	Le taux de chômage (à l’équilibre du marché de travail) pour lequel d’inflation est constante. Appelé à l’origine le « taux naturel » du chômage. Voir également : chômage d’équilibre.



En retraçant la trajectoire de l’inflation au fil du temps dans la Figure 15.10, nous pouvons voir les contributions respectives de l’écart de négociation et des anticipations d’inflation au taux d’inflation. Dans cet exemple, l’écart de négociation apparaît pendant la première année en raison du passage à une situation de chômage faible. L’hypothèse selon laquelle le chômage reste inférieur au niveau de stabilisation de l’inflation est reflétée par la persistance de l’écart de négociation. L’inflation augmente à chaque période, car l’inflation de la période précédente nourrit les anticipations d’inflation et entraîne ainsi l’inflation des salaires et des prix. Il convient de noter que le salaire réel ne change pas, mais reste sur la courbe des prix.

 



            [image: Inflation, inflation anticipée et écart de négociation. ]



Figure 15.10 
Inflation, inflation anticipée et écart de négociation.









            [image: Un écart de négociation nul : L’inflation est au niveau anticipé, soit 3 %. ]



Un écart de négociation nul



L’inflation est au niveau anticipé, soit 3 %.









            [image: Année 1 : Au début de l’année 1, à la suite de l’apparition d’un écart de négociation et après ajustement des salaires et des prix, l’inflation est égale à l’écart de négociation (2 %) augmenté de l’inflation anticipée (3 %). ]



Année 1



Au début de l’année 1, à la suite de l’apparition d’un écart de négociation et après ajustement des salaires et des prix, l’inflation est égale à l’écart de négociation (2 %) augmenté de l’inflation anticipée (3 %).









            [image: Année 2 : Au début de l’année 2, en l’absence de changement dans l’écart de négociation, l’inflation augmente à 7 % et correspond à l’écart de négociation augmenté de l’inflation anticipée. ]



Année 2



Au début de l’année 2, en l’absence de changement dans l’écart de négociation, l’inflation augmente à 7 % et correspond à l’écart de négociation augmenté de l’inflation anticipée.









            [image: … et les années suivantes : Tant que l’écart de négociation se maintient, l’inflation augmente chaque année. ]



… et les années suivantes



Tant que l’écart de négociation se maintient, l’inflation augmente chaque année.









  Exercice 15.4 Un choc négatif de la demande agrégée avec un chômage élevé

  Copiez la Figure 15.9 en vous assurant de garder suffisamment d’espace à gauche du point correspondant à un taux de chômage de 6 %. Supposez qu’à partir de la position initiale au point A, il y ait un choc négatif sur le secteur privé, tel qu’un déclin de l’investissement privé, qui augmente le chômage à 9 %.

  
    	Montrez l’inflation, l’inflation anticipée et l’écart de négociation au nouveau niveau de chômage sur votre graphique.

    	Que pouvez-vous prédire quant à l’inflation au cours des deux années suivantes, en supposant que le chômage ne varie plus ?

    	Dessinez les courbes de Phillips et expliquez brièvement vos résultats.

  




  Exercice 15.5 Inflation, inflation anticipée et écart de négociation

  Utilisez les mêmes axes que dans la Figure 15.10 afin de représenter graphiquement l’inflation, l’inflation anticipée et l’écart de négociation dans un seul graphique. Supposez que le niveau des prix soit constant à la période zéro. L’économie est affectée par une récession au début de la période 1 et le chômage reste à un niveau élevé constant jusqu’au début de la période 6.

  
    	Représentez la trajectoire de l’écart de négociation.

    	Représentez la trajectoire de l’inflation et de l’inflation anticipée.

    	Donnez une courte explication des raisons de la disparition possible de l’écart de négociation et précisez toutes les hypothèses auxquelles vous avez recours. Résumez vos conclusions.

  




  Question 15.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 15.6 est un nuage de points du taux d’inflation et du taux de chômage des États-Unis chaque année entre 1960 et 2014.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La courbe de Phillips est stable au fil des années.

    	La courbe de Phillips s’est déplacée vers le haut sur cette période.

    	Dans les années 1960, la courbe de Phillips suggère un arbitrage entre une diminution de 2 % du taux de chômage et une augmentation de 2 à 3 % du taux d’inflation.

    	Sur la période la plus récente, l’économie américaine a réussi à réduire son taux d’inflation avec peu de conséquences sur le taux de chômage.

  

  
    	Le graphique montre que cela n’est pas correct.

    	La courbe de Phillips s’est déplacée vers le haut jusque dans les années 1980, mais elle s’est déplacée vers le bas entre les années 1990 et 2010.

    	Ceci est illustré par la pente de la courbe de Phillips dans les années 1960.

    	Au contraire, une courbe de Phillips plus plate signifie qu’une faible diminution du taux d’inflation est associée à une forte augmentation du taux de chômage. Cependant, ceci signifie également qu’une diminution relativement importante du taux de chômage est associée à une plus petite augmentation du taux d’inflation.

  




  Question 15.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 15.9 illustre les graphiques du modèle du marché du travail et la courbe de Phillips englobant les anticipations d’inflation.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	L’équilibre du marché du travail a lieu lorsque le taux d’inflation est nul et le taux de chômage est de 6 %.

    	Si le taux de chômage chute à 3 %, la courbe de Phillips se déplace vers le haut immédiatement.

    	L’écart de négociation est à nouveau nul après la première vague de fixation des salaires et des prix.

    	Les déplacements vers le haut de la courbe de Phillips représentent un taux d’inflation qui augmente pour un taux de chômage donné.

  

  
    	Dans ce graphique, l’équilibre du marché du travail a lieu au niveau d’inflation de 3 % sur la plus basse des deux courbes de Phillips. Cependant, lorsque l’équilibre du marché du travail se situe à 6 % de chômage, l’inflation sera constante, peu importe son niveau de départ. La courbe de Phillips ne se déplacera pas vers le haut quand l’économie se situe à l’équilibre du marché du travail.

    	Avec un chômage de 3 %, le salaire augmente initialement à 5 % le long de la courbe de Phillips. Le déplacement de la courbe a lieu dans l’étape suivante lorsque l’inflation de la période précédente alimente l’inflation anticipée à la prochaine période.

    	Avec un taux de chômage stable à 3 %, l’écart de négociation reste à 2 %. Ceci engendre une nouvelle augmentation du taux d’inflation.

    	La courbe de Phillips continue de se déplacer vers le haut tant qu’il existe un écart de négociation positif, ce dernier étant engendré par le faible taux de chômage.
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15.7 Chocs d’offre et inflation

Friedman avait raison de deux façons :


  	L’inflation anticipée déplace la courbe de Phillips.

  	Les décideurs publics avaient tort de considérer la courbe de Phillips comme un ensemble des possibles parmi lesquels ils pouvaient choisir la combinaison d’inflation et de chômage la plus populaire d’un point de vue électoral.



Il y a toutefois d’autres causes à une inflation élevée et croissante. La courbe de Phillips se déplacera vers le haut si la courbe des prix se déplace vers le bas ou si la courbe des salaire se déplace vers le haut. Souvenez-vous de la Figure 15.2 : si le pouvoir des propriétaires d’entreprises augmente par rapport à celui des consommateurs, le service marketing augmentera le prix et déclenchera une spirale salaires-prix. Dans cet exemple, les propriétaires d’entreprises dans l’économie domestique devenaient plus puissants, car le gouvernement adoptait des politiques qui rendaient plus difficile l’accès à l’économie pour les entreprises étrangères. De même, la spirale salaires-prix peut s’enclencher si le pouvoir des salariés augmente par rapport à celui des propriétaires – ce qui se passerait si les syndicats devenaient plus puissants et exerçaient ce pouvoir afin d’obtenir du service RH des augmentations de salaires plus importantes.


	choc d’offre
	Une variation inattendue du côté de l’offre de l’économie, comme par exemple une hausse ou baisse des prix de pétrole ou un progrès technique. Voir également : courbe de détermination des salaires (courbe des salaires), courbe de détermination des prix (courbe des prix), courbe de Phillips.
	choc de demande
	Une modification inattendue de la demande globale, comme une augmentation ou diminution de la consommation autonome, de l’investissement ou des exportations. Voir également : choc d’offre.



Des chocs qui déplacent la courbe de Phillips en modifiant l’équilibre du marché du travail sont appelés chocs d’offre, parce que le marché du travail représente la production ou l’offre dans l’économie. Ils diffèrent des chocs de demande, tels que des modifications de l’investissement ou de la consommation, qui fonctionnent via leur effet sur la demande agrégée. Alors qu’un choc de demande négatif augmentera le chômage et diminuera l’inflation, un choc d’offre négatif pourra engendrer une augmentation simultanée du chômage et de l’inflation.

Des changements dans l’économie mondiale peuvent aussi causer des chocs d’offre et générer de l’inflation. Un changement particulièrement important pour bien comprendre les déplacements des courbes de Phillips, comme ceux pour l’économie américaine illustrés dans la Figure 15.6, est la variation du prix mondial du pétrole (nous étudierons d’autres causes possibles dans les Unités 16 et 17). Le modèle du marché du travail et la courbe de Phillips peuvent expliquer pourquoi une augmentation ponctuelle du prix mondial du pétrole peut mener à :


  	Une augmentation ponctuelle du niveau des prix (inflation) au moment du choc et

  	Une inflation croissante au fil du temps.



Pour ce faire, nous montrons qu’une augmentation du prix du pétrole :


  	Déplace la courbe des prix vers le bas : cela conduit à un écart de négociation positif et de l’inflation.

  	Déplace la courbe de Phillips vers le haut : elle continuera à se déplacer vers le haut tant que l’inflation anticipée augmente.



Une augmentation du prix du pétrole pousse vers le bas la courbe des prix. Une entreprise typique utilise du pétrole importé dans son processus de production. Avec des coûts du pétrole plus élevés, les profits de l’entreprise peuvent rester inchangés seulement si les salaires réels diminuent. Au niveau de l’économie tout entière, le gâteau national qui doit être réparti entre les propriétaires et les employés devient plus petit lorsqu’il faut payer davantage pour les importations.

Nous montrons dans la rubrique Einstein à la fin de cette section comment modifier la courbe des prix quand les entreprises de l’économie utilisent des produits importés dans leur production.

Une hausse des prix du pétrole crée un écart de négociation et entraîne une spirale salaires-prix à travers son effet sur le niveau des prix. Les entreprises augmentent leurs prix de façon à protéger leurs marges de profit lorsque le coût du pétrole importé augmente. Les entreprises dans l’économie vont se conduire ainsi, de sorte que le niveau des prix va augmenter. Cela réduit le salaire réel des employés, et la courbe des prix se déplace vers le bas (afin de voir comment les entreprises fixent leurs prix suite à une augmentation du prix du pétrole, voir la rubrique Einstein à la fin de cette section). Au niveau d’emploi initial apparaît un écart de négociation entre le salaire réel sur la courbe des prix et le salaire réel sur la courbe des salaires. Ainsi, l’augmentation des prix satisfait les entreprises, mais la baisse des salaires réels correspondante ne satisfait pas les salariés.

Dans la Figure 15.11, la courbe des prix se déplace vers le bas suite au choc pétrolier. Dans cet exemple, un écart de négociation de 2 % apparaît entre la courbe des salaires et la courbe des prix après le choc. Cela correspond au scénario de la Figure 15.10, dans lequel un écart de négociation de 2 % apparaît au début de l’année 1. Cela augmente l’inflation, qui s’élève de son niveau antérieur de 3 % pour s’établir à 5 %. Par la suite, à mesure que l’inflation anticipée s’ajuste, l’inflation augmente chaque année. La courbe de Phillips se déplace vers le haut d’année en année.





            [image: Un choc pétrolier et la courbe des prix. ]



Figure 15.11 
Un choc pétrolier et la courbe des prix.









            [image: Équilibre du marché du travail : L’économie se trouve initialement au point A. ]



Équilibre du marché du travail



L’économie se trouve initialement au point A.









            [image: Un choc pétrolier : Le prix du pétrole augmente et déplace la courbe des prix vers le bas. ]



Un choc pétrolier



Le prix du pétrole augmente et déplace la courbe des prix vers le bas.









            [image: L’écart de négociation : Si la demande agrégée est maintenue pour garder l’économie au point A, il y a un écart de négociation positif. L’inflation augmentera année après année. ]



L’écart de négociation



Si la demande agrégée est maintenue pour garder l’économie au point A, il y a un écart de négociation positif. L’inflation augmentera année après année.









            [image: Un nouvel équilibre : Il y a un nouvel équilibre du marché du travail au point B avec un niveau de chômage plus élevé. ]



Un nouvel équilibre



Il y a un nouvel équilibre du marché du travail au point B avec un niveau de chômage plus élevé.








Tant que l’emploi reste à son niveau d’avant le choc pétrolier, l’inflation va augmenter à chaque période, comme le montre la Figure 15.10. Le nouveau taux d’emploi d’équilibre qui suit le choc et qui permet de stabiliser l’inflation est illustré dans la Figure 15.11. Le chômage est plus élevé au nouvel équilibre du marché du travail, pour lequel la courbe des prix suite au choc croise la courbe des salaires.

Les chocs pétroliers constituent une source majeure de perturbations macroéconomiques.

Par exemple, après le choc pétrolier du début des années 1970, l’inflation aux États-Unis est passée de 6,2 % en 1973 à 9,1 % en 1975 et le chômage est passé de 4,9 % à 8,5 % au même moment.

Cette tendance a également été observée dans les autres pays développés. Par exemple, au cours de la même période, l’inflation en Espagne a augmenté de 11,4 % à 17 % et le chômage de 2,7 % à 4,7 %.

Nous pouvons voir sur la Figure 15.12 qu’il y a eu deux grandes récessions au Royaume-Uni au cours des années 1970. Celles-ci étaient dues aux chocs pétroliers de 1973–1974 et 1979–1980, qui sont allés de pair avec une hausse, à la fois, du chômage et de l’inflation, ces hausses ayant été telles que leur point culminant a constitué un pic pour toute la période suivant la Seconde Guerre mondiale (vous pouvez voir l’effet sur l’inflation dans les Figure 13.19a et Figure 13.19b).




            [image: Croissance du PIB au Royaume-Uni et prix réels du pétrole (1950–2015) ]



Figure 15.12 
Croissance du PIB au Royaume-Uni et prix réels du pétrole (1950–2015).






UK Office for National Statistics; Ryland Thomas et Nicholas Dimsdale. (2017). ‘A Millennium of UK Data’. Bank of England OBRA dataset.






L’inflation élevée dans les années 1970 et au début des années 1980 est allée de pair avec un chômage élevé dans de nombreux pays. Le chômage a atteint un pic d’environ 12 % au milieu des années 1980 au Royaume-Uni.

Le modèle nous permet de comprendre en quoi l’augmentation du prix du pétrole a conduit à l’augmentation de l’inflation et au chômage élevé. Cependant, il nous aide également à expliquer le rôle qu’un chômage aussi élevé a pu jouer dans le recul de l’inflation.

Dans le modèle, les seules manières de faire reculer une forte inflation sont :


  	une réduction de l’écart de négociation ;

  	une baisse de l’inflation anticipée.



Si le chômage est suffisamment élevé, alors il y aura un écart de négociation négatif et l’inflation va baisser. Rappelez-vous que pour que l’écart de négociation soit négatif, le chômage doit augmenter au-dessus du nouveau taux de chômage plus élevé qui est compatible avec la stabilité des prix. Une fois que l’inflation commence à baisser, elle va continuer à le faire tant que la courbe de Phillips se déplace vers le bas et l’économie suit la trajectoire décrite dans la Figure 15.10 en sens inverse.




            [image: Inflation et taux de chômage au Royaume-Uni (1950–2015) ]



Figure 15.13 
Inflation et taux de chômage au Royaume-Uni (1950–2015).






UK Office for National Statistics; Ryland Thomas et Nicholas Dimsdale. (2017). ‘A Millennium of UK Data’. Bank of England OBRA dataset.






La Figure 15.13 montre un nuage de points du chômage et de l’inflation pour l’économie britannique de 1950 à 2014. Au lieu d’ajuster des courbes de Phillips aux observations, comme dans la Figure 15.6, les points sont reliés et datés. Cela nous aide à suivre la trajectoire prise par l’économie. Notez la forte augmentation du chômage dans les années 1980 associée à une baisse de l’inflation : ceci est parfois appelé le coût de la désinflation.

Il y a toutefois quelque chose d’étonnant ici : pourquoi le troisième choc pétrolier de 2002–2008 n’a-t-il pas mené à une inflation plus élevée, à l’instar des chocs précédents ? Cette section devrait vous avoir fourni un certain nombre d’éléments de base pour vous permettre de comprendre ce phénomène, et un discours, donné en 2006 par l’économiste David Walton, devrait également vous y aider.4 Si vous lisez les deux attentivement, vous pourriez vous poser les questions suivantes :


  	L’augmentation du coût unitaire a-t-elle été plus faible du fait d’un processus de production moins intensif en énergie ? Ceci aurait permis de contenir l’augmentation du coût des matières premières par unité de production et ainsi de limiter le déplacement initial vers le bas de la courbe des prix.

  	La courbe des salaires s’est-elle déplacée vers le bas au moment où s’est produit le troisième choc pétrolier ? Cela aurait aussi réduit ou peut-être même éliminé l’écart de négociation apparaissant du fait du choc sur le prix du pétrole.

  	A-t-on échappé au développement d’une spirale salaires-prix du fait de l’absence d’un ajustement vers le haut de l’inflation anticipée, contrairement à ce que l’on a observé dans le cas des chocs pétroliers précédents ?



Qu’est-ce qui pourrait empêcher l’inflation anticipée d’augmenter ? Dans la section suivante, nous analyserons le rôle de la politique monétaire.


  Exercice 15.6 Un choc pétrolier

  Pensez aux trois questions relatives aux chocs pétroliers que nous avons énumérées ci-dessus. Dans chaque cas :

  
    	Expliquez le mécanisme reliant le choc pétrolier à l’inflation en utilisant un graphique.

    	Identifiez un faisceau d’évidence (par exemple, des données ou des commentaires dans la presse économique) qui appuient l’hypothèse que vous proposez.

  




  Einstein La courbe des prix avec des matières premières importées

  Dans la rubrique Einstein de l’Unité 9, nous avons expliqué les étapes permettant de montrer en quoi la courbe des prix de l’économie dans son ensemble est le résultat des décisions prises par les entreprises individuelles. Nous prenons ici un raccourci en allant directement à l’économie globale. Les entreprises dans l’économie utilisent comme facteurs de production à la fois les produits d’autres entreprises de l’économie et des produits importés. Le coût de ces facteurs de production sera influencé à la fois par les coûts salariaux et les coûts des matières premières importées. Une fois que nous agrégeons toutes les entreprises, il ne reste que deux types de coût : le travail et les matières premières importées. (Ici, nous mettons de côté le coût d’opportunité des biens d’équipement utilisés dans la production qui sont la propriété des propriétaires d’entreprises et la base de leurs profits.)

  Dans l’Unité 9, nous avons supposé qu’il n’y avait pas d’autres facteurs de production que le travail et que l’entreprise n’avait donc aucun autre coût que les salaires. Dans ce cas, la valeur de la production d’une entreprise était identique à sa valeur ajoutée. Exprimée par travailleur, cette valeur était divisée en salaire et profit :

  

  Ici, il y a des ressources importées comme le pétrole qui sont nécessaires pour la production. Aussi, les coûts de l’entreprise incluent non seulement les salaires, mais également les coûts d’achat des matières premières importées.

  

  Contrairement à l’Unité 9 dans laquelle la valeur de la production était composée de seulement deux facteurs (salaires et profits), nous en avons maintenant trois : les coûts du travail, les coûts des matières premières et les profits. Ceci affecte la courbe des prix, comme nous le verrons par la suite.

  Dans la rubrique Einstein de l’Unité 9, λ représentait la valeur ajoutée par travailleur ou la productivité du travail. Maintenant qu’il y a d’autres facteurs de production que le travail, q est défini comme les unités de production par travailleur. Comme la production excède maintenant la valeur ajoutée par la valeur des facteurs importés, ceci ne peut plus être simplement interprété comme la productivité du travail.

  Comme la production par travailleur est q et le salaire nominal est W, le coût unitaire du travail (CUT) de l’entreprise est :

  

  Maintenant, le coût unitaire de l’entreprise est son coût unitaire du travail (CUT) augmenté de son coût unitaire pour les ressources importées (CUR).

  Ainsi, les coûts unitaires (CU) sont :

  

  Nous définissons le taux de marque, μ, comme la proportion du prix qui représente les profits de l’entreprise (ce qui reste après avoir enlevé les coûts unitaires) :

  

  Remarquez que CUR/P est le coût des ressources importées, rapporté au prix d’une unité de production, alors que CUT/P est le coût salarial, rapporté au prix d’une unité de production. Par exemple, supposons que le prix unitaire soit 5 $, que les ressources importées coûtent 1 $ par unité et que le coût unitaire du travail soit 2,5 $. Alors les ressources importées représentent 20 % des coûts, les salaires 50 %, et la part du profit, ou le taux de marque, est :

  

  ce qui est équivalent à 30 %.

  Remplacer CUT = W/q donne :

  

  En multipliant chaque côté de l’équation par q, en réarrangeant et en se souvenant que P est à la fois le prix de la production individuelle de l’entreprise et le niveau général des prix dans l’économie, nous obtenons la courbe des prix :

  

  Ce résultat montre que le salaire réel par travailleur est égal à la production par travailleur, q, moins une part μ qui revient en profits au propriétaire, moins une part CUR/P qui revient aux entreprises étrangères qui fournissent les ressources importées. Toute augmentation des coûts unitaires de ces ressources, telle qu’une hausse du prix du pétrole, va déplacer la courbe des prix vers le bas.

  En l’absence de ressources importées, q = λ et CUR = 0, et nous obtenons l’expression familière de la courbe des prix vue dans l’Unité 9 :

  

  Une version équivalente, mais alternative, de l’équation du taux de marque est proposée dans la section suivante.

  L’équation de fixation du taux de marque pour l’entreprise

  Comme nous l’avons vu dans la rubrique Einstein de l’Unité 9, le prix fixé par une entreprise maximisant ses profits correspond à une marge sur ses coûts, celle-ci étant plus faible si la concurrence sur le marché du bien est plus forte.

  Lorsqu’ils expliquent le processus de l’inflation, les économistes laissent souvent de côté les changements dans le degré de concurrence afin de se concentrer sur les canaux par lesquels la hausse des coûts contribue aux hausses de prix. Il est ainsi utile d’avoir une équation décrivant la façon dont les entreprises fixent différents prix selon l’évolution de leurs coûts, en supposant que le degré de concurrence sur les marchés (et donc μ) soit inchangé.

  Pour ce faire, les économistes utilisent l’équation suivante :

  

  où le pourcentage de marge sur les coûts est m, CUR est le coût unitaire des matières premières et CUT est le coût unitaire du travail.

  L’équation de fixation du taux de marque indique que si les coûts unitaires sont de 3 $ et le taux de marque m est de 10 %, le prix sera de 3,30 $. Par conséquent, le montant supplémentaire de 0,30 $ facturé au-dessus des coûts unitaires est égal à 10 % de ces coûts. Si nous voulons savoir ce que μ vaut dans ce cas, nous devons nous demander ce que représente ce montant supplémentaire de 0,30 $ par rapport au prix total, plutôt que par rapport au coût. Alors μ = 0,30 $/3,30 $ = 0,09 ou 9 %.

  Un avantage à utiliser m est qu’il est plus facile de voir que si le taux de marque est fixé, alors une augmentation des coûts unitaires implique nécessairement une hausse proportionnelle des prix (par exemple, une hausse des coûts unitaires de 5 % doit entraîner une augmentation des prix de 5 %). Cela découle directement de l’équation de fixation du taux de marque présentée ci-dessus.

  Nous pouvons également nous interroger sur l’évolution de P lorsqu’une partie seulement des coûts augmente, comme le coût des matières premières importées. En supposant que m reste constant, la variation en pourcentage du prix est égale à la variation en pourcentage des coûts unitaires totaux :

  

  Nous divisons maintenant à la fois le numérateur et le dénominateur du premier terme à droite par CUR et du second terme par CUT :

  

  Cela est équivalent à :

  

  En d’autres termes, cela signifie que la variation en pourcentage de P est égale à la variation en pourcentage du CUR multipliée par la part du CUR dans les coûts unitaires, plus la variation en pourcentage du CUT multipliée par la part du CUT dans le total des coûts unitaires. Par exemple, supposez que le taux de marque soit de 60 % et que le coût unitaire soit 5 $, dont 4 $ correspondent au coût du travail et 1 $ au coût des matières premières importées. Alors le prix est P = 1.6 × 5 $ = 8 $. Les salaires constituent 80 % des coûts, si bien que si les salaires augmentent de 10 %, alors le prix va augmenter de 80 % × 10 % = 8 %. Dans cet exemple, les coûts unitaires augmentent jusqu’à 4,4 $ + 1 $ = 5,4 $ et les prix augmentent jusqu’à P = 1,6× 5,4 $ = 8,64 $ (une augmentation de 8 %). De même, si le prix des importations, telles que le pétrole, devait augmenter de 10 %, alors le prix augmenterait de 20 % × 10 % = 2 %.
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15.8 Politique monétaire

Nous utilisons la courbe de Phillips et les courbes d’indifférence du décideur public pour étudier les chocs et les réponses en termes de politiques publiques. Pour ce faire, nous devons d’abord rappeler comment la politique monétaire influence l’économie.

Comme nous l’avons vu, nous pouvons expliquer pourquoi les individus peuvent ne pas apprécier l’existence d’une inflation croissante ou volatile, mais la plupart n’ont pas de raison de s’opposer à une (lente) augmentation du niveau des prix. Dans les faits, de nombreuses banques centrales à travers le monde ont des politiques qui visent un taux d’inflation de 2 %. Soit elles se fixent cet objectif elles-mêmes, soit c’est le gouvernement qui leur fixe cet objectif. Elles remplissent donc leur mission avec succès lorsque les prix augmentent chaque année à un taux proche de 2 %.

Lorsque les banques centrales visent un taux d’inflation de 2 %, la meilleure réponse à la question « pourquoi le niveau des prix augmente-t‑il ? » devient « parce que la banque centrale fait en sorte que cela soit le cas ».

Comme nous l’avons vu dans l’Unité 10, lorsque les prévisions d’inflation sont supérieures ou inférieures à cet objectif, la banque centrale peut réagir afin d’ajuster le niveau de la demande agrégée et de l’emploi de façon à orienter l’économie vers la cible de 2 %.

Lorsqu’elles ont la possibilité, les banques centrales utilisent les variations du taux d’intérêt directeur comme leur instrument de politique monétaire pour stabiliser l’économie. La politique monétaire repose sur la capacité de la banque centrale à contrôler les taux d’intérêt et sur le fait que la variation des taux d’intérêt influence par la suite la demande agrégée. Par exemple, des taux d’intérêt plus élevés renchérissent le coût d’emprunter de l’argent pour financer des dépenses. Il est important de rappeler que c’est le taux d’intérêt réel qui affecte les dépenses. Pourtant, lorsque la banque centrale fixe le taux directeur, elle le fixe en termes nominaux. Ainsi, en fixant un certain taux nominal, elle vise en réalité un taux d’intérêt réel spécifique et elle prend donc en compte, pour ce faire, l’effet de l’inflation anticipée (voir notre rubrique Einstein à la fin de cette section pour en savoir plus sur l’équation de Fisher).

La transmission de la politique monétaire

La Figure 15.14 montre le point de vue de la banque d’Angleterre au sujet de la transmission de sa politique monétaire, depuis la décision du taux d’intérêt jusqu’à la demande agrégée et l’inflation dans les situations « normales » – c’est-à-dire, lorsque le taux d’intérêt est son instrument de politique monétaire.
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Figure 15.14 
Mécanismes de transmission de la politique monétaire.






The Bank of England.






Regardez la première colonne de la Figure 15.14.

Taux d’intérêt de marché


	taux (d’intérêt) directeur
	Le taux d’intérêt fixé par la banque centrale, qui s’applique aux banques qui s’empruntent mutuellement de la monnaie centrale ou en empruntent à la banque centrale. Connu également sous le terme : taux de référence, taux officiel rate. Voir également : taux d’intérêt réel, taux d’intérêt nominal.
	taux des prêts (bancaires)
	Le taux d’intérêt moyen facturé par les banques commerciales aux entreprises et ménages. Ce taux est généralement supérieur au taux directeur : la différence est la marge ou le spread sur les prêts commerciaux. Connu également sous le terme : taux d’intérêt du marché. Voir également : taux d’intérêt, taux directeur.



Dans l’Unité 10, nous avons expliqué que, même si la banque centrale fixe le taux d’intérêt directeur, ce sont les banques commerciales qui fixent le taux d’intérêt du marché (également appelé taux des prêts bancaires) que les ménages et les entreprises paient quand ils empruntent de l’argent. Lorsque la banque centrale réduit le taux directeur pour stimuler les dépenses, le taux d’intérêt du marché a tendance à baisser approximativement du même montant. Lorsqu’elle fixe le taux directeur, la banque centrale va pour ce faire raisonner à rebours, en partant du niveau de demande agrégée souhaité :


  	Elle va déterminer une cible de demande agrégée, Y, permettant de stabiliser l’économie et fondée sur l’équilibre du marché du travail et la courbe de Phillips.

  	Elle estimera ensuite le taux d’intérêt réel, r, qui produira ce niveau de demande agrégée, reposant sur le déplacement de la droite de la demande agrégée jusqu’à la position souhaitée dans le graphique du multiplicateur.

  	Enfin, elle va calculer le taux nominal directeur, i, qui permettra d’atteindre le taux d’intérêt de marché ciblé.



Pensez à comment la baisse du taux d’intérêt de marché peut influencer la décision de construire une nouvelle maison. Le coût d’un emprunt destiné à financer la construction d’une maison diminuera ; ainsi, avec la baisse du taux d’intérêt, les investisseurs considéreront que plus de projets immobiliers nouveaux seront désormais financièrement viables. Via ce canal, un taux directeur inférieur conduit à une augmentation de l’investissement réalisé par les entreprises et les ménages, tandis qu’un taux directeur plus élevé conduit au contraire à sa baisse (voir la Figure 14.9).

Prix des actifs

On fait ici référence aux actifs financiers dans l’économie tels que les obligations d’État et les actions émises par des entreprises. Lorsque la banque centrale modifie le taux d’intérêt, cela a un effet d’entraînement sur tous les taux d’intérêt de l’économie, depuis les taux hypothécaires jusqu’aux taux d’intérêt des obligations d’État à 20 ans. Comme nous l’avons vu dans la rubrique Einstein de l’Unité 10, lorsque le taux d’intérêt baisse, le prix de l’actif augmente. On s’attend ainsi à ce qu’une baisse des taux d’intérêt se répercute sur les dépenses, parce que les ménages qui possèdent des actifs se sentent plus riches.

Perspectives de profits et confiance

Dans les Unités 13 et 14, nous avons souligné l’importance des anticipations de profit et de la confiance pour les décisions d’investissement des entreprises. Lorsqu’elle fixe le taux d’intérêt, la banque centrale tente de renforcer la confiance à travers l’élaboration de politiques cohérentes et une bonne communication avec le public. Si elle abaisse le taux directeur et explique son raisonnement, cela peut conduire les entreprises à anticiper une demande plus élevée, et à augmenter ainsi leurs investissements. De manière équivalente, si cela stimule la confiance des ménages quant à la sécurité de leurs emplois, ils pourraient également augmenter leurs dépenses.

Taux de change

Nous revenons dans la section suivante sur la façon dont la politique monétaire influence la demande agrégée via le canal du taux de change : cela décale la droite de demande agrégée en modifiant les exportations nettes, (X − M).

Dans le modèle du multiplicateur de la demande agrégée, les canaux de transmission du taux directeur jusqu’à la demande agrégée domestique sont pris en compte dans la fonction d’investissement (y compris en nouveaux logements), qui se déplace avec les variations du taux d’intérêt réel. Nous écrivons cette fonction I(r). Les anticipations et les effets des prix des actifs déplaceront la fonction d’investissement, comme nous l’avons vu dans la Figure 14.5, et également la fonction de consommation, en changeant c0 (Figure 14.11a).

Dans le graphique du multiplicateur, l’intersection de la droite de demande agrégée avec l’axe des ordonnées inclut l’investissement, ce qui signifie que la droite se déplace à chaque fois que le taux d’intérêt est modifié par la banque centrale, ou lorsque la confiance du secteur privé varie. Si la banque centrale tente de stimuler l’économie en phase de récession du cycle économique, elle réduit le taux d’intérêt. En signalant sa volonté de soutenir la croissance économique, la banque centrale souhaite également influencer la confiance des dirigeants d’entreprise et des ménages, et contribue à déplacer l’économie d’un équilibre à faible investissement illustré dans le jeu de coordination de la Figure 13.17 vers un équilibre compatible avec un investissement plus élevé.

La Figure 15.15 montre comment la politique monétaire peut être utilisée pour stabiliser l’économie après une récession causée par une baisse de la consommation (par exemple, à la suite d’une chute de la confiance des consommateurs). Suivez les étapes de l’analyse de la Figure 15.15 pour voir comment une réduction du taux d’intérêt réel sort l’économie de la récession. Dans cet exemple, on suppose que la baisse du taux d’intérêt à r′ augmente uniquement l’investissement et non la consommation autonome, qui reste c0′.
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Figure 15.15 
L’utilisation de la politique monétaire pour stabiliser l’économie au cours d’une récession.
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Équilibre sur le marché des biens



L’économie est initialement à l’équilibre sur le marché des biens, au point A.
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Une récession



La consommation chute alors, ce qui déplace la droite de demande agrégée vers le bas et l’économie entre en récession, se déplaçant du point A vers B.









            [image: Politique monétaire : Pour stabiliser l’économie, la banque centrale stimule l’investissement en baissant le taux d’intérêt réel de r à r′. Cette intervention déplace vers le haut la courbe de demande agrégée, faisant sortir l’économie de la récession et la ramenant vers son point de départ. ]



Politique monétaire



Pour stabiliser l’économie, la banque centrale stimule l’investissement en baissant le taux d’intérêt réel de r à r′. Cette intervention déplace vers le haut la courbe de demande agrégée, faisant sortir l’économie de la récession et la ramenant vers son point de départ.








Avertissement

L’utilisation de graphiques simples, comme celui de la Figure 15.15 peut donner l’impression que la banque centrale est capable de stabiliser l’économie par un diagnostic exact du choc et une intervention précise consistant à modifier le taux d’intérêt. Cela est loin d’être le cas ! L’économie émet toutes sortes de signaux parasites et il est difficile de dire avec certitude, par exemple, qu’un ralentissement économique est une anomalie passagère ou qu’il correspond au contraire à une faiblesse de long terme. Les modèles que nous utilisons nous aident à organiser notre réflexion sur les liens de causalité qui existent au sein de l’économie et sur les politiques qui pourraient être justifiées dans ce contexte. Ils ne donnent pas la recette complète permettant une stabilisation effective de l’économie.

La Figure 15.15 montre comment la banque centrale pourrait intervenir pour contrer une récession. Mais comment la banque centrale devrait-elle réagir face à une envolée de la consommation ? Dans ce cas, une politique inverse est nécessaire. Une phase d’emballement (boom) déplacera la droite de demande agrégée vers le haut, de sorte que la banque centrale doit lancer des politiques qui freinent la demande et permettent le retour de la droite de demande agrégée à son niveau de départ. La banque centrale peut faire cela à travers une hausse des taux d’intérêt.

Pourquoi voudrait-elle restreindre une envolée de la croissance ? La courbe de Phillips nous montre qu’une phase d’expansion conduit à une inflation plus élevée et si, de plus, les anticipations s’ajustent à l’inflation passée, on observera alors une accélération de l’inflation. Une inflation élevée et croissante est coûteuse pour l’économie.

Nous avons montré comment la politique monétaire peut être utilisée par la banque centrale pour stabiliser l’économie au cours d’une récession. L’État pourrait aussi jouer ce rôle en réduisant les impôts, ou en stimulant les dépenses.

Pourquoi choisir la politique monétaire et quelles sont ses limites ? La politique budgétaire est difficile à ajuster et il s’agit d’un instrument peu souple. Au contraire, pour maintenir la demande agrégée proche du niveau souhaité, la banque centrale peut augmenter ou baisser le taux d’intérêt d’un petit montant, mois après mois.

Cependant, il existe deux limites importantes à l’utilité de la politique monétaire pour stabiliser l’économie :


  	Le taux d’intérêt nominal à court terme ne peut pas descendre sous zéro : il s’agit cependant de l’instrument de la politique de la banque centrale.

  	Un pays sans monnaie propre ne peut pas conduire sa propre politique monétaire.



Le plancher zéro


	plancher zéro
	Cela renvoie au fait que le taux d’intérêt nominal ne peut pas être négatif ; il y a donc un plancher au taux d’intérêt nominal qui peut être fixé à zéro par la banque centrale. Voir également : quantitative easing (QE).



Si le taux d’intérêt directeur était négatif, les gens pourraient tout simplement détenir des liquidités plutôt que de les mettre à la banque, parce qu’ils devraient alors payer la banque pour qu’elle conserve leur argent (c’est ce que signifie un taux d’intérêt négatif). Ceci constitue donc le plancher zéro du taux d’intérêt nominal. Cette borne inférieure est importante, car lorsque l’économie est en récession, un taux d’intérêt nominal à zéro pourrait ne pas être suffisamment bas pour atteindre un taux d’intérêt réel suffisamment bas pour favoriser une augmentation des dépenses sensibles au taux d’intérêt et relancer l’économie. Souvenez-vous que le taux d’intérêt réel est égal au taux d’intérêt nominal moins l’inflation. Ainsi, le plancher zéro du taux d’intérêt nominal signifie que la borne inférieure sur le taux d’intérêt réel est égale à moins le taux d’inflation. Les taux d’intérêt directeurs ont été réduits presque à zéro dans de nombreuses économies après la crise financière mondiale, mais ce n’était pas suffisant pour rétablir la demande agrégée à l’équilibre du marché du travail. Pour cette raison, certains économistes soutiennent l’idée que les pays avec une inflation cible de 2 % devraient l’augmenter à 4 % afin de permettre aux taux d’intérêt réels d’être davantage négatifs lors d’une récession.5


	quantitative easing (QE)
	L’achat d’actifs financiers par la banque centrale dans le but de réduire les taux d’intérêt quand la politique monétaire conventionnelle est inefficace, car le taux d’intérêt directeur a atteint le plancher zéro. Voir également : plancher zéro.



C’est également la raison pour laquelle les économies qui ont été durement touchées par la crise financière mondiale ont introduit un nouveau type de politique monétaire appelé quantitative easing (QE). Le but du QE est de stimuler la demande agrégée par l’achat d’actifs, même lorsque le taux d’intérêt directeur est nul.

Comment le QE est-il censé fonctionner ?


  	La banque centrale achète des obligations et d’autres actifs financiers : ceci crée une base monétaire supplémentaire à cet effet.

  	Cela génère de la demande pour les obligations et d’autres actifs financiers : la banque centrale déplace alors la courbe de demande pour ces actifs vers la droite, ce qui augmente le prix. Cela diminue également le rendement et le taux d’intérêt des obligations, comme expliqué dans la rubrique Einstein de l’Unité 10.

  	Cela stimule les dépenses : notamment en biens immobiliers et biens de consommation durables, parce que le coût d’emprunt et le rendement de la détention d’actifs financiers ont baissé.



Ainsi, même lorsque le taux d’intérêt que la banque centrale contrôle directement est bloqué à zéro, elle peut utiliser le QE pour tenter de réduire le taux d’intérêt sur une série d’autres actifs financiers. Les études empiriques suggèrent que les effets du QE en termes de stimulation de la demande agrégée sont positifs mais faibles.

Pas de politique monétaire nationale


	zone monétaire commune
	Un groupe de pays qui utilisent la même devise. Cela implique qu’il n’y a qu’une seule politique monétaire pour tout le groupe. Connu également sous le terme : union monétaire.



La politique monétaire n’est pas nécessairement un outil disponible pour tous les pays. Les membres de la zone euro ont renoncé à leur propre politique monétaire quand ils ont rejoint l’union monétaire. La zone euro est appelée une zone monétaire commune (ou union monétaire), parce que tous les membres utilisent l’euro. Cela signifie qu’il y a une seule politique monétaire pour l’ensemble de la zone euro. La Banque centrale européenne (BCE) à Francfort fixe le taux d’intérêt directeur, car elle contrôle la base monétaire utilisée par toutes les banques de la zone euro. Ce taux d’intérêt peut être plus approprié pour certains pays membres que pour d’autres. En particulier, après la crise financière, le chômage était faible et en baisse en Allemagne, alors que dans les pays du sud de la zone euro, comme l’Espagne et la Grèce, il était élevé et en forte hausse. De nombreuses plaintes furent émises quant à la politique monétaire de la BCE jugée trop restrictive sur une période trop longue au regard de ces pays.


  Exercice 15.7 Politique budgétaire ou monétaire ?

  Repensez à la discussion sur les finances publiques dans l’Unité 14.

  
    	Dans le cas d’une crise financière, serait-il préférable pour le gouvernement d’utiliser la politique budgétaire ou la politique monétaire afin de stabiliser l’économie ?

    	Quels sont les dangers associés à l’utilisation de la politique budgétaire ?

    	Dans quelles situations le gouvernement pourrait ne pas avoir d’autre choix que d’utiliser la politique budgétaire ?

  




  Question 15.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes portant sur la politique monétaire est correcte ?

  
    	Lorsque les taux d’intérêt baissent, les prix des actifs augmentent.

    	Le plancher zéro réfère à l’incapacité de la banque centrale à établir le taux d’intérêt réel en dessous de zéro.

    	Le quantitative easing suppose que la banque centrale diminue son taux d’intérêt officiel.

    	Les taux d’intérêt ne peuvent pas être fixés dans une union monétaire.

  

  
    	Ceci est expliqué dans la rubrique Einstein de l’Unité 10.

    	La banque centrale peut fixer le taux d’intérêt réel en dessous de zéro en fixant le taux d’intérêt nominal en dessous du taux d’inflation (souvenez-vous de l’équation de Fisher). Le problème est qu’il est impossible de fixer le taux d’intérêt nominal en dessous de zéro, donc en valeur absolue le taux d’intérêt réel ne peut se retrouver en dessous du taux d’inflation.

    	Le quantitative easing suppose que la banque centrale achète des obligations et d’autres actifs financiers, déplaçant la courbe de demande pour ces actifs vers la droite. Ceci conduit à une augmentation du prix des actifs et à une baisse des taux d’intérêt (rendements) pour ces actifs.

    	Les membres de l’union monétaire perdent leur capacité à fixer un taux d’intérêt au niveau national. À la place, le taux d’intérêt est fixé par la banque centrale pour l’ensemble de la zone monétaire commune (par exemple, la BCE pour la zone euro).

  




  Einstein Le taux d’intérêt réel et l’équation de Fisher

  De l’Unité 10, vous avez appris que le taux d’intérêt indique combien de dollars (ou euros, livres ou toute autre monnaie utilisée) il faudra payer dans le futur en échange de l’emprunt de 1 $ aujourd’hui. Si vous êtes le prêteur, le taux d’intérêt indique combien de dollars vous recevrez à l’avenir en renonçant à utiliser 1 $ aujourd’hui.

  Les taux d’intérêt qu’on voit annoncés sur les vitrines des banques ou sur leurs sites Internet sont des taux d’intérêt nominaux. Cela veut dire qu’ils ne prennent pas en compte l’inflation. Si vous êtes un prêteur, ce que vous voulez réellement savoir, c’est quelle quantité de biens vous recevrez plus tard en contrepartie des biens que vous ne consommez pas aujourd’hui. Si vous êtes un emprunteur, ce qui compte, c’est la quantité de biens à laquelle vous devrez renoncer à l’avenir pour parvenir à payer les intérêts, plutôt que le total des charges d’intérêts mesurées en dollars. Le coût d’opportunité d’un prêt est représenté par les biens auxquels vous devez renoncer et non pas par le montant monétaire auquel vous devez renoncer. Afin de faire cette distinction, il est nécessaire de prendre en compte l’inflation.

  Les ménages et les entreprises prennent des décisions basées sur les taux d’intérêt réels. Les entreprises vont juger quels projets d’investissement valent la peine d’être réalisés en recourant à des taux d’intérêt réels. Et les prêteurs vont exiger des intérêts plus élevés sur leurs prêts, s’ils s’attendent à ce que l’inflation réduisent leurs marges de crédit dans le futur.

  L’équation pour le taux d’intérêt réel est connue sous le nom d’équation de Fisher, d’après Irving Fisher, dont on a vu le modèle physique de l’économie dans l’Unité 2. L’équation de Fisher indique que le taux d’intérêt réel (% par an) est égal au taux d’intérêt nominal (% par an), moins l’inflation anticipée pour l’année suivante :

  

  Lorsqu’on évalue un projet d’investissement, l’inflation anticipée doit être prise en compte. Pour un taux d’intérêt nominal donné, une inflation plus élevée réduit le taux d’intérêt réel, réduisant le coût réel de l’emprunt. On peut voir aussi que lorsqu’on anticipe une baisse des prix au cours de l’année suivante – c’est-à-dire que l’inflation anticipée est négative ou que l’on s’attend à une déflation –, cela augmente le taux d’intérêt réel au-dessus du taux d’intérêt nominal. Pour ce taux d’intérêt réel plus élevé, certains projets d’investissement qui auraient été mis en œuvre en l’absence d’anticipation de déflation, sont écartés.
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15.9 Le canal du taux de change de la politique monétaire


	taux de change
	Le nombre d’unités de monnaie domestique qui peut être obtenu contre une unité de devise étrangère. Par exemple, le taux de change du dollar australien contre le dollar américain ($) correspond au nombre de dollars australiens par $. Ici, une augmentation du taux de change correspond à une dépréciation du dollar australien, tandis qu’une  baisse implique une appréciation du dollar australien.



La politique monétaire aux États-Unis transite principalement par l’effet des variations du taux d’intérêt sur l’investissement, en particulier l’investissement en nouveaux logements et la consommation de biens durables. En revanche, dans de nombreuses autres économies, notamment plus petites, un canal important de transmission de la politique monétaire est l’effet des variations du taux d’intérêt sur le taux de change et la compétitivité de l’économie sur les marchés internationaux, et donc sur les exportations nettes.

Pourquoi le taux d’intérêt affecte-t-il le taux de change ? Une grande partie de la demande des monnaies de pays différents provient des investisseurs internationaux qui souhaitent détenir et échanger des actifs financiers du monde entier. Ces investisseurs préfèrent gagner un rendement plus élevé, donc ils préfèrent des actifs avec un taux de rendement ou un taux d’intérêt important. C’est pourquoi, si la banque centrale d’un pays diminue le taux d’intérêt, la demande des obligations de ce pays diminue : les investisseurs internationaux sont moins attirés par leurs actifs financiers. Si la demande d’obligations diminue, la demande pour la monnaie pour acheter ces obligations diminue. La baisse de la demande de la monnaie engendrera une dépréciation, c’est-à-dire une diminution de son prix par rapport aux autres monnaies.

Prenons le cas d’un ralentissement de l’économie australienne causé par une baisse de la demande en investissement. La banque centrale australienne y réagit en réduisant le taux d’intérêt. Ceci diminue le rendement des actifs financiers australiens, les rendant moins attrayants pour les investisseurs internationaux. Par exemple, lorsque la banque centrale australienne réduit le taux d’intérêt, la demande pour un actif financier vendu par le gouvernement australien – tel qu’une obligation d’État à 3 mois ou 10 ans – baisse. Si la demande d’actifs financiers australiens, comme les obligations d’État, baisse, alors la demande de dollars australiens pour les acheter sera également en baisse.

À cause de cela, la baisse du taux d’intérêt entraîne une dépréciation du dollar australien, ce qui signifie que le dollar australien permet d’acheter un plus petit nombre de dollars américains, yuans chinois, euros, ou toute autre monnaie. La dépréciation de la monnaie rend plus compétitives les exportations australiennes et les marchandises produites dans l’économie domestique, stimulant la demande agrégée et stabilisant l’économie. La demande plus élevée à l’exportation pour les produits domestiques (X), couplée à la baisse de la demande des Australiens pour les biens et services produits à l’étranger (M) augmente la demande agrégée de l’économie domestique.

Le marché des changes est un marché sur lequel les devises sont échangées l’une contre l’autre, comme le dollar australien (AUD) et le dollar américain (USD). Le taux de change est défini comme le nombre d’unités de monnaie domestique obtenu contre une unité de devise étrangère. En d’autres termes :



Quand un dollar américain permet d’acheter plus de dollars australiens, on dit que le dollar australien s’est déprécié. Quand un dollar australien permet d’acheter plus de dollars américains, on dit que le dollar australien s’est apprécié.

Une dépréciation du taux de change domestique rend les exportations domestiques moins chères et les importations depuis l’étranger plus chères. Par exemple, si un t-shirt en Australie coûte 20 dollars australiens, et que le taux de change avec le dollar américain est de 1,07 (rappelez-vous, c’est le nombre de dollars australiens obtenus pour 1 $), le t-shirt coûte 20/1,07 = 18,69 $ aux États-Unis. De manière équivalente, un t-shirt vendu 18,69 $ aux États-Unis coûterait 20 AUD en Australie. Si le taux de change du dollar australien se déprécie alors jusqu’à 1,25, qu’arrive-t-il aux prix des exportations et des importations de t-shirts en Australie ? Les exportations de t-shirts australiens deviennent moins chères : un t-shirt à 20 AUD coûte maintenant seulement 16 $ aux États-Unis, au lieu de 18,69 $. En revanche, les importations de t-shirts américains vers l’Australie deviennent plus chères – un t-shirt à 18,69 $ coûte maintenant 23,36 AUD au lieu de 20 AUD.

La Figure 15.16 résume assez bien l’enchaînement des évènements en Australie :




            [image: Une baisse du taux d’intérêt en Australie. ]



Figure 15.16 
Une baisse du taux d’intérêt en Australie.







  Exercice 15.8 Pourquoi les obligations ?

  Expliquez pourquoi un changement du taux d’intérêt directeur de la banque centrale influence le taux de change par l’intermédiaire du marché des actifs financiers (par exemple, des obligations d’État).




  Question 15.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le tableau suivant représente les taux de change de la livre sterling (GBP) par rapport au dollar (USD) et à l’euro (Source : Banque d’Angleterre) :

  
    
      
        	 
        	24 nov. 2014
        	23 nov. 2015
      

    
    
      
        	USD/GBP
        	1,5698
        	1,5131
      

      
        	euro/GBP
        	1,2622
        	1,4256
      

    
  

  Dans ce tableau, les taux de change sont définis selon le nombre de dollars et d’euros pour 1 livre. Sur la base de ces informations, lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	Le dollar s’est apprécié par rapport à la livre pendant l’année.

    	La livre s’est dépréciée par rapport à l’euro pendant l’année.

    	Les exportations de produits britanniques étaient moins chères aux États-Unis en novembre 2015 qu’un an plus tôt.

    	Les importations européennes étaient plus chères en Grande-Bretagne en novembre 2015 qu’un an plus tôt.

  

  
    	Une livre achetait moins de dollars le 24 novembre 2015 qu’un an plus tôt, donc le dollar s’est apprécié par rapport à la livre.

    	Une livre achetait plus d’euros le 24 novembre 2015 qu’un an plus tôt, donc la livre s’est appréciée par rapport à l’euro.

    	La livre s’est dépréciée par rapport au dollar pendant la période, donc les exportations de produits britanniques sont devenues moins chères.

    	Les euros sont devenus moins chers par rapport à la livre pendant l’année, donc les produits importés d’Europe sont également devenus moins chers.
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15.10 Chocs de demande et politiques de la demande

Pour étudier la façon dont les responsables politiques réagissent aux chocs de demande dans la pratique, prenons l’exemple de la récession aux États-Unis après l’éclatement de la bulle technologique. Le tableau de la Figure 15.17 illustre la combinaison de politique budgétaire et de politique monétaire utilisée au cours de la récession américaine en 2001 quand, après une décennie d’expansion, le taux de croissance de l’économie américaine a ralenti.

La première ligne montre que le taux de croissance annuel du PIB réel a diminué de 4,1 % à 0,9 %. Les deux dernières lignes de la Figure 15.17 montrent que le ralentissement a conduit à la hausse du chômage et à la baisse de l’inflation, comme nous nous y attendrions à la suite d’un choc de demande négatif. La fin de l’emballement économique à la fin de la décennie 1990, au cours de laquelle les entreprises avaient été trop optimistes quant aux profits qu’elles pouvaient obtenir en investissant dans les nouvelles technologies et avaient surestimé le besoin de nouvelles capacités dans les industries productrices des TIC, a déclenché le ralentissement (voir l’Unité 11 pour plus d’informations sur la bulle technologique et la Figure 14.5 pour le modèle d’investissement avec des effets d’offre et de demande qui déplacent la fonction d’investissement).





  
    	
    	
    	2000
    	2001
    	2002
    	2003
  

  
    	PIB réel (variation annuelle en %)
    	4,1
    	0,9
    	1,8
    	2,8
  

  
    	Contribution à la variation en % du PIB
    	Variation de l'investissement non résidentiel
    	1,15
    	−1,2
    	−0,66
    	0,69
  

  
    	Variation de l'investissement résidentiel
    	−0,07
    	0,09
    	0,39
    	0,66
  

  
    	Variation des dépenses publiques
    	0,10
    	0,88
    	0,74
    	0,36
  

  
    	Variation des autres contributions
    	2,92
    	1,13
    	1,33
    	1,09
  

  
    	Taux d'intérêt nominal de la Fed (moyenne annuelle en %)
    	6,24
    	3,89
    	1,67
    	1,13
  

  
    	Taux de chômage (%)
    	4
    	4,47
    	5,8
    	6
  

  
    	Taux d'inflation (%)
    	3,4
    	2,8
    	1,6
    	2,3
  






Figure 15.17 
Le « policy mix » : politiques budgétaire et monétaire aux États-Unis après l’effondrement de la bulle technologique.






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.






La récession et l’intervention publique

La figure montre que la contribution de l’investissement non résidentiel à la variation du PIB en pourcentage a été beaucoup plus grande que l’investissement immobilier ou les dépenses publiques en 2000. Elle a baissé en 2001, tirant l’économie dans la récession.

La récession aurait pu être bien pire en l’absence de la réponse forte des politiques monétaire et budgétaire.

En 2001, la Réserve fédérale américaine a commencé à diminuer rapidement le taux d’intérêt nominal, de 6,2 % en moyenne en 2000, à 3,9 % en 2001, jusqu’à un minimum de 1,1 % en 2003.


  	Politique monétaire : nous pouvons voir dans la Figure 15.17 que cette forte baisse des taux d’intérêt nominaux a contribué à stimuler l’investissement immobilier en 2001 et 2002. Sa contribution à la croissance est devenue beaucoup plus importante qu’auparavant. Elle a également aidé la reprise des investissements hors immobilier, mais l’ajustement a été plus lent : la contribution de l’investissement non résidentiel à la croissance n’est devenue positive qu’en 2003.

  	Politique budgétaire : pour compenser la stagnation de l’investissement privé des entreprises, le gouvernement est intervenu à travers une politique budgétaire expansionniste. Il a introduit d’importantes réductions d’impôts et une augmentation des dépenses en 2001 et 2002. Le modèle du multiplicateur permet d’expliquer la logique de la politique du gouvernement et la forte augmentation de la contribution à la croissance des dépenses publiques en 2001 et 2002.6



Nous pouvons voir avec la Figure 15.17 que l’action rapide du gouvernement et de la banque centrale a contribué à stabiliser l’économie : l’inflation et la croissance du PIB ont repris rapidement après la récession. Le taux de chômage a été cependant plus lent à réagir, continuant à augmenter en 2003. En réalité, le taux de chômage des États-Unis n’a jamais retrouvé son niveau de 2000, ce qui suggère que l’économie américaine fonctionnait peut-être au-dessus de ses capacités durant la bulle technologique.

La récession et le modèle

Nous pouvons appliquer le modèle que nous avons développé dans le cas d’un effondrement des dépenses d’investissement de l’économie américaine dans la Figure 15.18. À partir du modèle du multiplicateur présenté dans la partie inférieure, nous savons qu’une baisse des dépenses d’investissement déplace la droite de demande agrégée vers le bas, et conduit à un nouvel équilibre économique, avec une production plus faible et un taux de chômage plus élevé. La Figure 15.17 montrait ce qui est arrivé aux États-Unis après l’éclatement de la bulle technologique. Le chômage a augmenté de 4 % en 2000 à 6 % en 2003, et l’inflation a baissé de 3,4 % en 2000 à 1,6 % en 2002.

Suivant la logique de la courbe de Phillips, l’inflation reculera en réponse à une hausse du chômage. Suivez les étapes de l’analyse de la Figure 15.18 afin de voir les conséquences du choc, la réponse du gouvernement par la relance budgétaire et celle de la FED par une politique monétaire plus souple.

Notez que maintenant, le meilleur résultat pour le décideur public n’est pas le plein emploi. C’est plutôt le niveau d’emploi (et de chômage) qui maintient l’équilibre sur le marché du travail, afin d’éviter la hausse ou la baisse continuelle de l’inflation. Dans la Figure 15.18, le point X est le meilleur résultat possible pour le décideur public. L’inflation se situe au taux cible et l’emploi est compatible avec une inflation constante. Les courbes d’indifférence montrent clairement que la crise réduit le bien-être dans l’économie.





            [image: Une intervention publique pour rétablir l’emploi et la production après une chute de l’investissement. ]



Figure 15.18 
Une intervention publique pour rétablir l’emploi et la production après une chute de l’investissement.
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Avant la crise



L’économie est au point C.









            [image: L’effondrement de l’investissement : Cela déplace la demande agrégée vers le bas. L’économie se déplace vers une situation marquée par un chômage plus important et une inflation plus faible (du point C au point D). ]



L’effondrement de l’investissement



Cela déplace la demande agrégée vers le bas. L’économie se déplace vers une situation marquée par un chômage plus important et une inflation plus faible (du point C au point D).









            [image: La banque centrale et le gouvernement répondent tous les deux : Une diminution du taux d’intérêt et une relance budgétaire, via les réductions d’impôts et l’augmentation des dépenses publiques, ramènent la droite de demande agrégée à son niveau de départ. ]



La banque centrale et le gouvernement répondent tous les deux



Une diminution du taux d’intérêt et une relance budgétaire, via les réductions d’impôts et l’augmentation des dépenses publiques, ramènent la droite de demande agrégée à son niveau de départ.









            [image: L’effet de l’intervention : L’augmentation de la production tirée par une dépense agrégée plus élevée réduit le chômage et augmente l’inflation. L’économie recule le long de la courbe de Phillips et revient au point C. ]



L’effet de l’intervention



L’augmentation de la production tirée par une dépense agrégée plus élevée réduit le chômage et augmente l’inflation. L’économie recule le long de la courbe de Phillips et revient au point C.









  Exercice 15.9 L’essor des constructions de logements

  
    	Que se passe-t-il dans le cas d’un choc positif sur la demande agrégée causé par une envolée de la construction de nouveaux logements ? Expliquez en utilisant le modèle du multiplicateur et la courbe de Phillips.

    	À quelle réaction vous attendriez-vous de la part de la banque centrale ?
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15.11 La politique macroéconomique avant la crise financière mondiale : ciblage de l’inflation


	Grande Modération
	Période de faible volatilité de la production globale dans les économies avancées entre les années 1980 et la crise financière de 2008. Le terme fut suggéré par les économistes James Stock et Mark Watson et popularisé par Ben Bernanke, alors président de la Fed.



Les 25 années précédant la crise financière mondiale de 2008 sont connues sous le nom de Grande Modération. En regardant de nouveau la Figure 15.12, nous comprenons pourquoi. En dépit d’un choc pétrolier majeur dans les années 2000, l’économie britannique et de nombreuses autres économies ont connu une croissance régulière, une inflation et un chômage faibles. Il s’agit d’une situation remarquablement différente de celle des années 1970 caractérisées par une forte inflation et un chômage élevé.

Il convient de noter deux caractéristiques importantes des années 1990 et 2000, avant la crise :


	ciblage de l’inflation
	Régime de politique monétaire dans lequel la banque centrale modifie les taux d’intérêt pour influencer la demande agrégée (ou globale) dans le but de maintenir l’économie proche d’une cible d’inflation, souvent spécifiée par le gouvernement.




  	Les banques centrales ont été rendues indépendantes du contrôle des gouvernements : la politique monétaire a été placée dans les mains de banques centrales indépendantes dans la plupart des pays avancés et dans de nombreux pays en développement.

  	Ciblage de l’inflation : ces banques ont utilisé leurs instruments de politique économique pour maintenir l’économie proche du taux d’inflation cible. Comme indiqué par la Figure 15.19, dès 2012, 28 pays avaient adopté le ciblage de l’inflation, reposant en général sur une fourchette d’inflation jugée acceptable.



Pourquoi rendre les banques centrales indépendantes et leur fixer des cibles d’inflation ? La raison repose sur les leçons tirées de la Figure 15.6 sur l’instabilité des courbes de Phillips et sur les coûts élevés du chômage dont les pays ont fait l’expérience dans les années 1980 lorsqu’ils ont réduit l’inflation. Un consensus s’est alors installé au sein des décideurs publics, autour du fait qu’il existerait un taux de chômage n’accélérant pas l’inflation.

Au début des années 1990, les gouvernements considéraient de plus en plus que les banques centrales devraient être chargées du maintien de l’économie à un niveau proche d’un taux d’inflation cible. Ce taux cible se trouve en général autour de 2 % dans les pays développés, mais il est plus élevé dans les pays en développement, comme le montre le tableau de la Figure 15.19. Étant donné que certains électeurs préfèrent un chômage plus bas, même s’il est associé à une inflation plus élevée, comme nous l’avons vu dans la Section 15.1, comment les banques centrales peuvent-elles s’engager de manière crédible à ne pas dévier de leur cible d’inflation annoncée ?





  
    	Pays
    	Date d'adoption du ciblage de l'inflation
    	Taux d'inflation au moment de l'adoption (%)
    	Inflation à la fin de l'année 2010 (%)
    	Taux d'inflation cible (%)
  

  
    	Nouvelle-Zélande
    	1990
    	3,30
    	4,03
    	1 - 3
  

  
    	Canada
    	1991
    	6,90
    	2,23
    	2 ± 1
  

  
    	Royaume-Uni
    	1992
    	4,00
    	3,39
    	2
  

  
    	Australie
    	1993
    	2,00
    	2,65
    	2 - 3
  

  
    	Suède
    	1993
    	1,80
    	2,10
    	2
  

  
    	République tchèque
    	1997
    	6,80
    	2,00
    	3 ± 1
  

  
    	Israël
    	1997
    	8,10
    	2,62
    	2 ± 1
  

  
    	Pologne
    	1998
    	10,60
    	3,10
    	2,5 ± 1
  

  
    	Brésil
    	1999
    	3,30
    	5,91
    	4,5 ± 1
  

  
    	Chili
    	1999
    	3,20
    	2,97
    	3 ± 1
  

  
    	Colombie
    	1999
    	9,30
    	3,17
    	2 - 4
  

  
    	Afrique du Sud
    	2000
    	2,60
    	3,50
    	3 - 6
  

  
    	Thaïlande
    	2000
    	0,80
    	3,05
    	0,5 - 3
  

  
    	Hongrie
    	2001
    	10,80
    	4,20
    	3 ± 1
  

  
    	Mexique
    	2001
    	9,00
    	4,40
    	3 ± 1
  

  
    	Islande
    	2001
    	4,10
    	2,37
    	2,5 ± 1,5
  

  
    	République de Corée
    	2001
    	2.90
    	3.51
    	3 ± 1
  

  
    	Norway
    	2001
    	3,60
    	2,76
    	2,5 ± 1
  

  
    	Pérou
    	2002
    	−0,10
    	2,08
    	2 ± 1
  

  
    	Phillipines
    	2002
    	4,50
    	3,00
    	4 ± 1
  

  
    	Guatemala
    	2005
    	9,20
    	5,39
    	5 ± 1
  

  
    	Indonésie
    	2005
    	7,40
    	6,96
    	5 ± 1
  

  
    	Roumanie
    	2005
    	9,30
    	8,00
    	3 ± 1
  

  
    	Serbie
    	2006
    	10,80
    	10,29
    	4 - 8
  

  
    	Turquie
    	2006
    	7,70
    	6,40
    	5,5 ± 2
  

  
    	Arménie
    	2006
    	5,20
    	9,35
    	4,5 ± 1,5
  

  
    	Ghana
    	2007
    	10,50
    	8,58
    	8,5 ± 2
  

  
    	Albanie
    	2009
    	3,70
    	3,40
    	3 ± 1
  






Figure 15.19 
Pays avec des banques centrales ayant une cible d’inflation en 2012.






Sarwat Jahan. 2012. ‘Inflation Targeting: Holding the Line.’ International Monetary Fund Finance & Development.






Pour faire face à ce problème, de nombreux pays ont accru l’indépendance de la banque centrale. Les politiciens, comme le « super-ministre » de l’Allemagne de l’Ouest Helmut Schmidt, peuvent vouloir promettre une baisse du chômage maintenant – même si cela conduit à de l’inflation plus tard – de sorte qu’ils puissent être réélus. Rendre la banque centrale indépendante, avec une cible d’inflation explicite, permet à la banque centrale de résister plus facilement aux pressions politiques. Cela permet d’empêcher une spirale salaires-prix. La banque centrale s’engage à agir afin de garder l’inflation proche de la cible, et, en retour, cela doit permettre de garder le taux d’inflation anticipé par les travailleurs et les entreprises proche de la cible.

La Figure 15.20 illustre la relation entre le degré d’indépendance de la banque centrale au milieu des années 1980 et l’inflation moyenne entre 1962 et 1990 dans les pays de l’OCDE. Il existe une forte corrélation négative entre les deux variables. Les pays dont la banque centrale est peu indépendante au milieu des années 1980 sont ceux pour lesquels l’inflation a été, en moyenne, plus élevée au cours de cette période de trois décennies.
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Figure 15.20 
Inflation et indépendance des banques centrales : pays de l’OCDE.






Inflation de l’IPC : OECD. 2015. OECD Statistics. Indépendance de la banque centrale : Vittorio Grilli, Donato Masciandaro, Guido Tabellini, Edmond Malinvaud, and Marco Pagano. 1991. ‘Political and Monetary Institutions and Public Financial Policies in the Industrial Countries’. Economic Policy 6 (13) (October): pp. 341–392.






Cette corrélation ne permet pas de conclure comment, ou même si, l’indépendance de la banque centrale a limité l’inflation, mais de nombreux observateurs considèrent que l’indépendance de la banque centrale facilite le contrôle de l’inflation. Par conséquent, les pays à forte inflation ont accordé beaucoup plus d’indépendance à leur banque centrale, avec une cible d’inflation plus faible intégrée dans ses statuts officiels.

La Nouvelle-Zélande qui avait une inflation élevée en 1989 a été pionnière en matière de ciblage de l’inflation. L’inflation a chuté et est restée faible par la suite. D’autres pays à forte inflation ont suivi ce modèle, en particulier les pays méditerranéens comme le Portugal, la Grèce, l’Espagne, l’Italie et la France.

Ces faits empiriques suggèrent que l’indépendance de la banque centrale peut en effet aider à limiter l’inflation.

Dans le cadre d’une politique de ciblage de l’inflation, à chaque fois que le taux de chômage d’une économie est inférieur au taux compatible avec la stabilité des prix (l’économie se déplaçant vers le nord-est sur la courbe de Phillips et sur une courbe d’indifférence moins favorable), la banque centrale augmentera le taux d’intérêt et freinera la demande agrégée. De même, suite à une chute de la demande agrégée (à la suite d’une baisse de la confiance des entreprises, par exemple) et face à la menace d’une récession, la banque centrale réduira le taux d’intérêt et ramènera l’économie vers la cible d’inflation. Nous avons décrit les actions de la Réserve fédérale en ces termes dans la Figure 15.18.

La Figure 15.21 montre la courbe de Phillips et les courbes d’indifférence pour une économie avec une banque centrale ciblant l’inflation. L’économie a une inflation stable au point X, où l’inflation est au niveau de 2 % (la cible du décideur public) et le chômage à 6 % (l’équilibre du marché du travail). L’équilibre du marché du travail et donc le taux de chômage n’accélérant pas l’inflation varie d’un pays à l’autre. Par exemple, pendant les années 2000, il était estimé à 5,9 % au Royaume-Uni et à 7,7 % en Allemagne.




            [image: Le taux de chômage compatible avec la stabilité de l’inflation dans l’économie ]



Figure 15.21 
Le taux de chômage compatible avec la stabilité de l’inflation dans l’économie.






Si un choc de demande agrégée réduit le chômage en dessous de 6 %, l’inflation augmente le long de la courbe de Phillips. Dans cette situation, la banque centrale augmentera le taux d’intérêt pour réduire la demande agrégée et augmenter le chômage. À moins que la banque centrale n’agisse rapidement, une spirale salaires-prix peut se déclencher, avec un déplacement vers le haut de la courbe de Phillips. De même, si l’inflation devait tomber en dessous de la cible, la banque centrale abaisserait le taux d’intérêt pour exercer une pression à la hausse sur l’inflation.

L’engagement des banques centrales sur une cible d’inflation permet d’expliquer pourquoi le troisième choc pétrolier dans les années 2000 n’a pas entraîné un retour à la forte inflation des années 1970. Leur engagement impliquait que même si le taux d’inflation augmentait temporairement, personne n’anticipait qu’il s’agirait d’une augmentation permanente, parce que la banque centrale s’était engagée à empêcher cela. Il n’y avait donc aucune raison pour qu’une spirale salaires-prix se mette en place.


  Question 15.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 15.21 représente la courbe de Phillips et les courbes d’indifférence d’une économie. Cette économie a une banque centrale indépendante dont l’inflation cible est de 2 %.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La banque centrale tentera de ramener le niveau de chômage à zéro tout en gardant l’inflation à 2 %.

    	La forme des courbes d’indifférence indiquent que la banque centrale est prête à échanger un niveau d’inflation supérieur pour un niveau de chômage inférieur à tout moment.

    	Soit un choc de la demande agrégée augmentant le chômage. Sans aucune politique monétaire ou budgétaire afin de contrer l’écart de négociation négatif, la courbe de Phillips se déplacerait vers le bas.

    	Soit un choc de la demande agrégée augmentant le chômage. La banque centrale augmenterait le taux d’intérêt de façon à exercer une pression à la baisse sur l’inflation, afin de la ramener au taux cible.

  

  
    	La courbe de Phillips montre que ceci n’est pas atteignable. Cela traduit le fait qu’il existe toujours un taux de chômage positif dans le modèle du marché du travail. La banque centrale tentera d’atteindre le taux de chômage de 6 % stabilisant l’inflation : c’est l’équilibre du marché du travail.

    	Ceci est vrai pour les parties des courbes d’indifférence dont la pente est ascendante. Là où les courbes d’indifférences sont descendantes (par exemple, quand le taux de chômage est supérieur à 6 % et le taux d’inflation est inférieur à 2 %), la banque centrale choisirait de négocier un niveau d’inflation supérieur pour un niveau de chômage supérieur.

    	L’écart de négociation négatif conduirait à un niveau d’inflation plus faible, ce qui mènerait à son tour à des anticipations d’inflation plus faibles à la période suivante, ce qui déplacerait la courbe de Phillips vers le bas.

    	Un choc de la demande agrégée augmentant le chômage réduira l’inflation le long de la courbe de Phillips. Ainsi, la banque centrale devrait baisser le taux d’intérêt de façon à exercer une pression à la hausse sur l’inflation, afin de la ramener au taux cible.

  



15.12 Une autre raison à l’origine d’une hausse de l’inflation avec un chômage faible

Pourquoi y a-t-il un arbitrage dans l’économie entre chômage et inflation ? Jusqu’ici, la réponse a consisté à dire que lorsque le niveau du chômage est élevé dans l’économie, les salariés sont confrontés à un coût élevé en cas de perte d’emploi et les employeurs pourront amener les salariés à travailler consciencieusement à un salaire plus bas que ce qui prévaudrait dans une situation de chômage plus faible.




            [image: Réponses des prix à la hausse de l’emploi et l’utilisation des capacités de production ]



Figure 15.22 
Réponses des prix à la hausse de l’emploi et l’utilisation des capacités de production.






Il y a cependant une deuxième raison expliquant la relation entre le chômage faible et l’inflation élevée. Dans la Figure 15.22, l’axe des abscisses montre le degré d’utilisation des capacités dans l’économie. Lorsque l’utilisation des capacités augmente à mesure que l’on se déplace vers la droite le long de l’axe des abscisses, de moins en moins de machines sont au repos, il y a moins de tables vides dans les restaurants et d’autres indicateurs (par exemple, davantage d’individus faisant des heures supplémentaires) indiquent une réduction des capacités inutilisées dans les usines et les magasins. Dans l’Unité 14, nous avons décrit la réponse habituelle des entreprises suite à une augmentation de l’utilisation des capacités : elles augmentent l’investissement afin d’accroître leur capacité à répondre aux commandes.


	contrainte de capacités
	Une situation dans laquelle une entreprise a davantage de commandes que celles qu’elle peut honorer. Voir également : faible utilisation des capacités.



Néanmoins, la construction de nouvelles usines et l’installation de nouveaux équipements prennent du temps. Pendant ce temps, aux prix actuels, les entreprises ont davantage de commandes que ce qu’elles peuvent honorer. Les économistes disent qu’elles ont des contraintes de capacités. Elles ne perdent rien en augmentant les prix dans ces conditions. De surcroît, leurs concurrents – les entreprises qui produisent des biens ou services similaires – ont également des contraintes de capacités, si bien que les entreprises sont confrontées à moins de concurrence, ce qui signifie que les pentes de leurs courbes de demande sont maintenant plus fortes (moins élastiques au prix). Par conséquent, toutes les entreprises répondront à une plus grande utilisation des capacités en augmentant leurs marges, ce qui enclenchera une spirale salaires-prix.

15.13 Conclusion

Les électeurs souhaitent une économie caractérisée par un taux de chômage faible et une inflation faible, mais positive. Cependant, un tel objectif est difficile à atteindre. À court terme, il existe un arbitrage entre l’inflation et le chômage, ce qui signifie que les décideurs publics pourraient choisir de réduire le chômage au prix d’une inflation plus élevée. Néanmoins, cela pourrait mener à des anticipations d’inflation plus importantes et une spirale salaires-prix, ce qui signifierait que l’inflation ne serait pas temporairement plus élevée, mais continuerait d’augmenter avec le temps.

On considère que les banques centrales sont plus susceptibles de considérer l’impact futur de leurs actions, que les politiciens, qui, eux, répondent à des pressions démocratiques à court terme. Pour cette raison, de nombreux pays ont adopté un ciblage de l’inflation à travers des banques centrales indépendantes s’appuyant sur le taux d’intérêt nominal comme outil de politique en réponse aux chocs à la fois d’offre et de demande.

Le nouveau cadre de politique macroéconomique axé sur le ciblage de l’inflation semblait bien fonctionner lorsqu’il a été éprouvé par le choc pétrolier dans les années 2000. Puis vint la crise financière mondiale qui ébranla le consensus. De nombreuses banques centrales se sont heurtées au plancher zéro des taux d’intérêt nominaux, menant à un nouvel intérêt pour la politique budgétaire en tant qu’instrument de stabilisation.


  Concepts introduits dans l’Unité 15

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Désinflation, inflation anticipée

    	Taux d’intérêt réel

    	Revendications contradictoires sur la production

    	Courbe de Phillips, Courbe de Phillips instable

    	Écart de négociation

    	Préférences du décideur public

    	Transmission de la politique monétaire, exchange rate channel

    	Taux de change

    	Quantitative easing

    	Chocs d’offre, demand shocks

    	Indépendance des banques centrales

    	Ciblage de l’inflation

    	Entreprises contraintes par leurs capacités de production
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Leibniz 22.2.1 Durée attendue d’un dictateur ou d’une élite dirigeante

Plus les recettes fiscales annuelles levées par le dictateur sont élevées, plus la probabilité qu’il soit destitué est élevée, et plus courte sera la période qu’il peut s’attendre à passer au pouvoir. Dans ce Leibniz nous dérivons mathématiquement la relation entre recettes fiscales et durée attendue, c’est-à-dire la courbe de durée.

Le dictateur peut être destitué pour mauvaise performance (les rentes politiques qu’il collecte sous forme d’impôts dépassant le coût de fourniture du bien public) ou pour des raisons indépendantes de sa performance. Nous désignons par 
 la probabilité de destitution pour des raisons de performance, pour toute année. Plus l’impôt annuel perçu, 
, est élevé, plus la probabilité de destitution est élevée. En d’autres termes, 
 est une fonction croissante de 
, donc nous l’écrivons comme 
. Si nous désignons la probabilité de destitution pour des raisons indépendantes de la performance par 
, la probabilité d’être destitué pour toute raison, pour toute année, que nous désignons par 
, est égale à la somme de ces deux probabilités :



Il s’agit, à proprement parler, d’une approximation, car nous excluons la possibilité qu’une mauvaise performance et d’autres raisons surviennent la même année. C’est cependant une bonne approximation à condition que les probabilités 
 et 
 ne soient pas élevées.

Supposez qu’une fois que le dictateur ait fixé le niveau d’imposition, il ne le change plus, et que rien d’autre ne change dans le temps, de sorte que la probabilité de destitution 
 reste constante, quelle que soit sa durée au pouvoir. Supposez que sa durée attendue au pouvoir au début de l’année courante soit de 
 années, et que s’il survit cette année (ce qui arrive avec la probabilité 
), alors au début de l’année suivante sa durée attendue sera de 
 années. La durée cette année est égale à un an plus la durée supplémentaire attendue dans le futur.



Cependant si le dictateur parvient à rester au pouvoir pendant toute l’année, sa probabilité de destitution sera exactement la même au début de l’année prochaine que celle aujourd’hui. La durée attendue au début de l’année prochaine sera donc exactement la même que cette année. Par conséquent, 
 et



Nous résolvons cette équation pour 
 et nous obtenons 
, ou, de manière équivalente :



C’est l’équation de la courbe de durée illustrée dans la Figure 22.5 du texte, reproduite ici en tant que Figure 1. Elle est tracée avec 
 en abscisse. Puisque 
 est une fonction croissante de 
, 
 décroît en 
, donc la courbe est décroissante. La forme de la courbe dépend de la forme de la fonction 
, mais pour plus de simplicité nous la traçons comme une droite.




            [image: La courbe de durée : le dictateur fixe l’impôt étant donné le coût du service public. ]



Figure 1 
La courbe de durée : le dictateur fixe l’impôt étant donné le coût du service public.






Quand la recette fiscale ne fait que couvrir le coût du service public, 
, le dictateur ne touche aucune rente politique, dans ce cas nous supposons qu’il ne risque pas d’être destitué pour des raisons de performance, ce qui signifie que 
. Par conséquent, sa durée au pouvoir maximum 
, a lieu quand 
 et est donc donnée par :



		

	

    




        
        

	
Leibniz 22.3.1 Effets de revenu et de substitution d’une hausse de la concurrence politique

Un changement de la concurrence politique change l’ensemble des combinaisons possibles pour le dictateur, s’agissant à la fois du niveau des taxes levées par an et de sa durée attendue au pouvoir. Dans ce supplément Leibniz nous montrons comment modéliser l’effet d’une modification de la concurrence sur la courbe de durée, et comment décomposer l’effet sur la durée en effet de revenu et en effet de substitution dans le cas d’une courbe de durée linéaire.

Nous avons montré dans le Leibniz 22.2.1 que la courbe de durée du dictateur est déterminée par la probabilité 
 qu’il soit destitué de son poste pour des raisons liées à sa performance, qui dépend des taxes qu’il fixe, et par la probabilité d’être destitué pour d’autres raisons, 
. L’équation de la courbe de durée est 
. Souvenez-vous que quand 
 est égal à 
, le coût des services publics fournis, 
 est nul, et 
.

Une hausse de la concurrence politique implique une hausse de la probabilité de destitution 
, et donc une baisse de la durée attendue pour tout niveau de 
, tandis que 
 reste à zéro. La courbe de durée pivote donc autour du point 
, comme montré dans la Figure 22.9 du texte, reproduite ci-dessous en tant que Figure 1.
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Figure 1 
Choix de taxes avec plus ou moins de concurrence.






Dans ce graphique, l’effet d’une hausse de la concurrence déplace le choix du dictateur de B à G. Cela réduit le niveau de taxes choisi par l’élite politique, tandis que la durée au pouvoir reste inchangée.

Ce résultat, une hausse de la concurrence ne modifiant pas la durée attendue, ne sera pas vérifié en général. C’est une propriété de la courbe de durée linéaire montrée ici. Pour le voir, souvenez-vous du supplément Leibniz 22.2.2 où vous avez vu que l’équation d’une courbe de durée linéaire peut être écrite comme 
, où :



et 
 est un paramètre constant correspondant à la valeur absolue de la pente de la droite dans la Figure 1 – c’est-à-dire, le taux marginal de transformation (TMT) du dictateur entre 
 et 
. Le dictateur choisit 
 afin de maximiser sa rente 
, sous la contrainte 
, et nous avons montré que la solution du problème est :





Une hausse de la concurrence politique peut être représentée dans ce modèle par une baisse du paramètre 
, ce qui aplatit la courbe de durée. Supposez qu’initialement, 
 et qu’une hausse de la concurrence le réduise à 
 Vous pouvez immédiatement voir, à partir de la solution ci-dessus, que la taxe 
 diminue, mais qu’il n’y a pas d’effet sur la durée 
.

Nous pouvons considérer ce résultat comme étant l’effet net de deux changements opposés découlant de la hausse de la concurrence : un effet de revenu et un effet de substitution. Pour le voir, nous utilisons les mêmes étapes que nous avons utilisées dans le Leibniz 3.7.1 pour trouver les effets de revenu et de substitution d’un changement de salaire :

1. Quel est l’effet total d’une baisse de 
 sur la durée ?

Il est nul : 
 reste à 
.

2. Trouver l’effet de revenu

Quel déplacement parallèle de la courbe de durée (c’est-à-dire, un changement de l’ensemble des possibles sans changement du TMT) aurait le même effet sur la rente du dictateur que la baisse de 
 ?

Initialement, la rente est 
. Elle diminue à 
. Supposez qu’au lieu de pivoter vers l’intérieur, la courbe de durée se déplace parallèlement vers l’intérieur. Ce serait comme si la durée maximale diminuait à 
, de sorte que la courbe de durée serait :



Dans ce cas la rente au point optimal du dictateur serait 
. Ce changement aurait donc le même effet sur la rente si :



La résolution de cette équation nous donne 
.

3. Comment ce changement affecterait-il 
 ?

Le déplacement vers l’intérieur de la courbe de durée décrit ci-dessus pousserait le dictateur à choisir 
. L’effet de revenu entraîne donc une baisse de la durée de :



Remarquez que ce déplacement réduit aussi les taxes.

4. Trouver l’effet de substitution

L’effet total d’une hausse de la concurrence sur la durée du dictateur est nul. Nous pouvons donc immédiatement en conclure que l’effet de substitution – c’est-à-dire l’effet d’un changement isolé du TMT du dictateur – est l’opposé de l’effet de revenu : il augmente la durée de 
. (Vous pouvez vérifier que l’effet de substitution diminue les taxes.)

Pour résumer, une hausse de la concurrence politique a deux effets pour le dictateur :


  	Elle réduit son ensemble des possibles, le poussant à réduire les taxes et la durée.

  	Elle modifie son arbitrage entre durée et taxes (le TMT), de sorte qu’une hausse des taxes a maintenant un effet plus important sur la durée. Cela le pousse à réduire encore plus les taxes, ce qui augmente la durée.



La Figure 2 montre la décomposition entre effets de revenu et de substitution. Comme dans la Figure 1, l’effet total d’une hausse de la concurrence politique est un déplacement de B à G, sans changement de la durée. L’effet de revenu est l’effet d’un déplacement parallèle de la courbe de durée, ce qui entraîne la même variation de la rente que l’effet total. Il est représenté par une courbe de durée en pointillés qui a la même pente que l’originale mais une durée maximale plus faible. Cela entraîne un déplacement de B à C, qui réduit la durée à 
. L’effet de substitution entraîne un déplacement de C à G, qui augmente la durée jusqu’à son niveau initial et réduit encore plus les taxes ; c’est l’effet isolé d’une variation de la pente (le TMT du dictateur).
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Figure 2 
Les effets de revenu et de substitution d’une hausse de la concurrence politique.






		

	

    




        
        

	
Leibniz 5.8.1 La courbe d’efficacité au sens de Pareto

Il y a beaucoup d’allocations possibles résultant de l’interaction entre Angela et Bruno ; par exemple, nous avons considéré l’allocation qu’imposerait Bruno s’il pouvait utiliser la force, et l’allocation qu’il choisit quand il peut faire une proposition « à prendre ou à laisser » dans un contrat où Angela peut travailler la terre si elle lui paye un loyer sous la forme d’une partie de la production de céréales. Dans ce supplément Leibniz, nous déterminons mathématiquement l’ensemble des allocations qui sont Pareto-efficaces : c’est-à-dire, la courbe d’efficacité au sens de Pareto.


	Pareto-efficace
	Une allocation ayant la propriété qu’il n’y a aucune allocation alternative techniquement possible qui serait plus avantageuse pour au moins une personne sans que quelqu’un d’autre n’en pâtisse.



Une allocation réalisable est Pareto-efficace s’il n’y a pas d’allocation qui la domine au sens de Pareto : c’est-à-dire, il n’est pas possible d’augmenter le bien-être d’une personne sans diminuer celui d’une autre personne. Aussi, afin de trouver une allocation Pareto-efficace entre Bruno et Angela, nous devons commencer par penser à leurs préférences – c’est-à-dire, à ce qui pourrait améliorer leur bien-être.

Angela s’intéresse à son temps libre et aux céréales qu’elle consomme. Elle a une fonction d’utilité quasi-linéaire, et comme dans le Leibniz 5.4.1, nous l’écrivons :



où 
 est son nombre d’heures de temps libre quotidiennes et 
 le nombre de boisseaux de céréales qu’elle consomme par jour, et la fonction 
 est croissante et concave.

Les préférences de Bruno sont très simples. Il ne s’intéresse qu’à la quantité de céréales qu’il reçoit, que nous désignons par 
. Plus 
 est élevé, plus Bruno est heureux.

L’ensemble économiquement possible

Nous déterminons ensuite quelles allocations sont économiquement réalisables. La quantité totale de céréales disponibles pour Angela et Bruno est la quantité produite par Angela en utilisant une partie de son temps pour travailler la terre. Comme dans le Leibniz 5.4.1, nous supposons que quand Angela a 
 heures de temps libre par jour, elle produit 
 boisseaux de céréales. Nous supposons à nouveau que 
 est une fonction décroissante et concave : 
 et 
.


 est la quantité de céréales maximale que Bruno et Angela peuvent consommer à eux deux. La frontière des possibles de leur interaction est donc :



Supposez que si Angela ne travaillait pas et recevait des rations de survie de la part de l’État, son niveau d’utilité serait 
. Elle sera disposée à travailler uniquement si cela lui procure un niveau d’utilité au moins égal à ce niveau. Sa courbe d’indifférence de réserve est :



Bruno ne voudra pas participer à l’interaction à moins d’obtenir une quantité de céréales au moins nulle : 
. (Une quantité négative de céréales impliquerait de donner des céréales de son propre magasin à Angela.)

L’ensemble économiquement possible est l’ensemble d’allocations de céréales pour Angela, 
, de céréales pour Bruno, 
, et de temps libre pour Angela, 
, telles que



Ce sont les allocations pour lesquelles la quantité totale de céréales consommée est inférieure ou égale à ce qui est produit, et Angela et Bruno reçoivent tous les deux au moins leur utilité de réserve.

La condition de premier ordre pour des allocations Pareto-efficaces

Une manière de trouver les allocations Pareto-efficaces dans l’interaction entre Angela et Bruno consiste à dire : « Supposez que nous prenions une allocation telle que Bruno reçoive une quantité de céréales 
. Elle est alors Pareto-efficace si et seulement si Angela est dans la meilleure situation possible, étant donné la quantité de céréales reçue par Bruno, et son utilité est au moins 
. »

Cela signifie, tout d’abord, que dans une allocation Pareto-efficace, toutes les céréales produites doivent être consommées. Si la quantité de céréales produite est 
 et que Bruno consomme 
, Angela doit consommer tout le reste : 
. Aucune quantité supplémentaire de céréales n’est laissée de côté.

Deuxièmement, sous la contrainte que toutes les céréales sont consommées, 
 et 
 doivent ensemble maximiser l’utilité d’Angela. Autrement dit, étant donné 
, une allocation 
 ne peut être Pareto-efficace que si nous :



à condition que cela donne à Angela son utilité de réserve. Ce problème d’optimisation sous contrainte peut être résolu en utilisant d’abord la contrainte pour substituer 
. Puisque 
, tout ce que nous devons faire c’est :



Ensuite, nous obtenons la condition de premier ordre en dérivant par rapport à 
 et en égalisant la dérivée à zéro :



Nous avons déjà vu cette équation dans le Leibniz 5.4.2, où nous avions remarqué que l’hypothèse selon laquelle 
 et 
 sont des fonctions concaves implique qu’elle a au plus une solution. Nous supposons qu’elle existe et la désignons par 
.

Remarquez que le problème d’optimisation sous contrainte que nous avons résolu est celui qu’Angela résoudrait si Bruno exigeait un loyer égal à 
 et qu’elle pouvait choisir 
 et 
 pour elle-même. La condition de premier ordre est l’équation habituelle 
, où 
 et 
. Dans le supplément Leibniz 5.4.2 nous avons résolu le problème dans le cas où elle était une fermière indépendante : 
. Nous avons montré ici que son choix de 
 serait le même quel que soit le loyer demandé.

Tracer la courbe d’efficacité au sens de Pareto

Nous avons montré que, étant donné la consommation de céréales 
 de Bruno, il y a exactement une allocation Pareto-efficace : le temps libre d’Angela est 
, la solution de la condition de premier ordre :



et sa consommation de céréales est 
. Pour trouver cette allocation, nous avons commencé par fixer un 
 arbitraire. En fait, il y a une infinité de valeurs possibles de 
, et pour chacune de ces valeurs il y a une allocation Pareto-efficace correspondante.

L’ensemble d’allocations Pareto-efficaces, c’est-à-dire la courbe d’efficacité au sens de Pareto, est l’ensemble de tous les points 
 qui satisfont la condition de premier ordre et de toutes les contraintes qui déterminent l’ensemble des combinaisons économiquement possibles. Il est donc donné par les conditions :



Dans l’exemple que nous avons vu dans la Figure 5.8 du texte, qui est reproduite et indexée Figure 1 ici, 
. Les allocations Pareto-efficaces sont sur la droite verticale 
 et la quantité de céréales produites est de 
 boisseaux. Les points sur cette droite verticale sont les points auxquels le TMS entre temps libre et céréales d’Angela est égal au TMT. Cependant tous les points sur cette ligne ne satisfont pas les autres contraintes. L’ensemble des allocations Pareto-efficaces est compris entre les points C et D. Dans l’allocation représentée par le point G, par exemple, Bruno obtient une quantité de céréales 
 donnée par GC, et Angela reçoit le reste.
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Figure 1 
Allocations Pareto-efficaces et la répartition du surplus.






Les allocations avec un 
 plus élevé et un 
 plus faible sont plus proches de D. Elles bénéficient plus à Bruno et moins à Angela. Les allocations plus proches de C sont meilleures pour Angela et moins bonnes pour Bruno.

Le fait que le temps libre d’Angela soit le même dans toutes les allocations Pareto-efficaces est une conséquence de la quasi-linéarité de ses préférences. Cela ne serait pas le cas si 
 prenait une autre forme. Dans d’autres cas, la courbe d’efficacité au sens de Pareto appartiendrait à l’aire en forme ovale de la Figure 1, mais ne serait pas une droite verticale.

La courbe d’efficacité au sens de Pareto : deux exemples

Notre premier exemple illustre les principes des deux sections précédentes en utilisant des fonctions d’utilité et de production spécifiques. Nous donnons ensuite un deuxième exemple dans lequel la fonction d’utilité d’Angela n’est pas quasi-linéaire et la courbe d’efficacité au sens de Pareto est réellement une courbe, et pas une droitee verticale.

1. Fonctions d’utilité et de production spécifiques

Comme dans le Leibniz 5.4.2, nous supposons que la frontière des possibles et la fonction d’utilité d’Angela soient données par :



Alors les termes désignés par 
 et 
 ci-dessus sont respectivement :



Ainsi 
, le nombre d’heures de temps libre quotidiennes d’Angela dans l’allocation Pareto-efficace, est la solution de l’équation :



Cette équation implique que :



Par conséquent 
 et la quantité de céréales produite est 
. Ainsi dans cet exemple, toute allocation Pareto-efficace doit être telle que :



De plus, Angela et Bruno doivent tous deux recevoir au moins leur utilité de réserve. L’utilité de réserve d’Angela est atteinte quand elle ne travaille pas (
) et consomme 
 boisseaux de céréales par jour, offerts par l’État. Ainsi son utilité de réserve est 
. Une allocation Pareto-efficace, avec 
, doit donc satisfaire :



La résolution de cette équation nous donne :



arrondi au millième. La quantité de céréales 
 de Bruno doit être au moins nulle. La valeur maximale possible de 
 correspond à la quantité qui donne à Angela le moins possible. Puisque 
, c’est 
, arrondi au millième. En résumé, l’intervalle possible pour Bruno est



2. Utilité de type Cobb-Douglas

Dans cet exemple, la fonction d’utilité d’Angela est de type Cobb-Douglas :



où 
. Pour faciliter les calculs, nous supposons que 
. Le taux marginal de substitution (TMS) entre temps libre et céréales d’Angela est donné par la formule habituelle (rappelez-vous le Leibniz 3.4.1) :



Soit l’équation de la frontière des possibles 
. Pour éviter des calculs compliqués, nous supposons que 
 a une forme différente de celle du premier exemple :



Bien que le graphique de cette fonction ne soit pas le même que celui de la frontière de l’exemple précédent, il a la même forme générale et passe de nouveau à travers les points 
 et 
. Le taux marginal de transformation entre le temps libre d’Angela et sa production de céréales est, comme d’habitude, la valeur absolue de la pente de la frontière des possibles (à pente négative) :



Étant donnée la rente de Bruno 
, la Pareto-efficacité de l’allocation 
 nécessite que nous


.

La condition de premier ordre pour la maximisation, 
, implique que 
. En réarrangeant,



Les points qui satisfont cette condition dans le quadrant positif du plan 
 forment une branche de parabole à pente positive. La courbe d’efficacité au sens de Pareto correspond à la section de la courbe qui est économiquement possible.

À l’allocation Pareto-efficace qui est au niveau minimal acceptable pour Bruno, il ne reçoit pas de de loyer et Angela consomme toutes les céréales produites. Par conséquent, à cette allocation,



En remplaçant la première équation dans la seconde et en multipliant par 
, nous voyons que 
. Donc :



Il en découle que 
 et 
 : l’allocation Pareto-efficace dans laquelle Bruno ne reçoit pas de céréales (c’est-à-dire qu’Angela ne paye pas de loyer) est la même que dans l’exemple précédent. (Nous avons choisi les nombres pour que cela soit le cas.)

Nous trouvons maintenant l’allocation Pareto-efficace qui est tout juste acceptable pour Angela. Comme dans l’exemple précédent, elle peut obtenir son utilité de réserve en ne travaillant pas et en consommant 
 boisseaux de céréales par jour. Ainsi, avec l’allocation Pareto-efficace octroyant à Angela son utilité de réserve,



En substituant la première équation dans la deuxième, 
. Par conséquent :



Puisque 
, 
. Ainsi :



où tous les nombres sont arrondis au millième. La rente de Bruno 
 est 
, arrondie au millième. Puisqu’Angela obtient son utilité de réserve, c’est le loyer le plus élevé pour lequel Angela sera disposée à travailler sur la terre de Bruno.

Pour résumer : dans ce cas la fonction d’utilité d’Angela n’est pas quasi-linéaire. Ses heures de temps libre, et donc ses heures de travail, ne sont pas constantes pour toutes les allocations Pareto-efficaces. La courbe d’efficacité au sens de Pareto dans le plan 
 n’est pas une droite verticale mais la branche à pente positive de la parabole 
 correspondant aux allocations qui sont économiquement possibles. Elle s’étend du point 
 octroyant à Angela son utilité de réserve et à Bruno la rente maximale de 
 boisseaux par jour, au point 
 où Angela consomme toutes les céréales qu’elle produit et Bruno ne reçoit pas de rente.

Pour être sûr(e) d’avoir bien compris cet exemple, essayez de tracer la courbe et comparez-la à celle du cas quasi-linéaire.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 7.6.1 Recette marginale et coût marginal

Une manière de déterminer le prix et la quantité maximisant les profits d’une entreprise comme Beautiful Cars est de trouver le point auquel la courbe de demande est tangente à une courbe d’isoprofit. Ce supplément Leibniz introduit une méthode alternative qui utilise le revenu marginal et le coût marginal de l’entreprise.

Souvenez-vous que le profit de Beautiful Cars, 
, est égal aux recettes totales de la vente de voitures moins les coûts totaux de production :



La courbe de demande inverse, 
, nous donne le prix maximal 
 auquel 
 voitures peuvent être vendues. Nous pouvons donc écrire la recette comme une fonction de 
 seulement, que nous appelons la fonction de recette et désignons par 
. Par conséquent :



La recette à tout point de la courbe de demande peut être représentée par le rectangle rouge sous la courbe, comme dans la Figure 7.12a du texte, reproduite en tant que Figure 1 ci-dessous.
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Figure 1 
Calculer la recette marginale.






L’expression pour le profit, ci-dessus, peut être exprimée comme la différence entre la fonction de recette totale 
 et le coût total 
, qui est une fonction de la quantité produite 
 :



Pour trouver la valeur de 
 qui maximise le profit, nous dérivons par rapport à 
, pour obtenir la condition de premier ordre 
, qui implique que :




	coût marginal (Cm)
	L’effet sur le coût total de produire une unité additionnelle. Cela correspond à la pente de la fonction de coût  total en tout point.
	recette marginale
	La hausse de recette obtenue en augmentant la quantité de Q à Q + 1.



Le terme 
 à gauche de l’équation correspond au coût marginal (Cm) de l’entreprise, c’est-à-dire le taux auquel le coût augmente quand la production augmente. De manière similaire, 
, la dérivée de la fonction de recette, est le taux auquel la recette augmente quand la production augmente, et est appelée la recette marginale (Rm). Par conséquent, la condition de premier ordre pour la maximisation du profit peut être écrite de la manière suivante :



Ainsi, la condition de premier ordre nous dit que quand 
 est à son niveau maximisant le profit, la recette marginale est égale au coût marginal.

La courbe de coût marginal (c’est-à-dire la fonction 
) montre comment le coût marginal change quand la production change. Dans le cas de Beautiful Cars, nous savons que le coût marginal augmente avec la production, donc la courbe de Cm est croissante. De manière similaire, la fonction 
 est la courbe de recette marginale, elle montre comment la recette marginale change quand la production change. Dans le texte nous avons tracé la courbe de Rm comme une courbe décroissante. La Figure 1 reproduit la partie du milieu de la Figure 7.12b du texte, et montre les deux courbes.
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Figure 2 
Recette marginale et coût marginal.






La quantité qui maximise le profit se trouve à l’intersection des deux courbes — le point E dans la Figure 2, où 
. Puisque Beautiful cars a un Cm croissant et une Rm décroissante, il y a un seul point d’intersection.

Au point E, l’entreprise produit 32 voitures. Comme expliqué dans le graphique interactif de la Figure 7.12b du texte, on peut voir que ce point maximise les profits en remarquant que le coût marginal de produire plus de 32 voitures serait supérieur à la recette marginale générée (Cm > Rm), tandis que le contraire serait vrai si moins de 32 voitures étaient produites.

Cependant, remarquez que si les courbes avaient des pentes différentes, l’argument ne serait pas forcément vrai. Si la courbe de Cm était décroissante (ce qui peut arriver si l’entreprise réalise des économies d’échelle) et la courbe de Rm était croissante (ce qui serait inhabituel, mais peut être le cas pour certaines fonctions de demande), le point d’intersection correspondrait au point minimisant le profit (essayez de tracer les courbes et de vous expliquer pourquoi cela serait le cas).

En général, si l’on peut trouver une solution 
 à la condition de premier ordre Cm = Rm, on peut dire qu’il s’agit de la quantité maximisant le profit si Cm < Rm quand 
 et Cm > Rm quand 
.

Le lien entre les deux méthodes

Nous montrons maintenant que la condition de premier ordre pour la maximisation du profit dérivée ci-dessus, 
, est équivalente à la condition de premier ordre pour la maximisation du profit donnée dans le supplément Leibniz 7.5.1. En utilisant la règle de dérivation d’un produit pour dériver 
, on peut voir que :



Ainsi, la condition de premier ordre 
 peut être écrite de la manière suivante :



En réarrangeant,



qui est la condition de premier ordre du Leibniz 7.5.1. Souvenez-vous qu’elle peut être interprétée comme l’égalisation de la pente de la courbe de demande et de la pente de la courbe d’isoprofit.

Nous avons tracé des graphiques très différents pour illustrer les deux formes de la condition de premier ordre. Cm = Rm est illustrée en traçant les courbes de Cm et de Rm et en trouvant leur intersection. L’autre forme peut être illustrée en traçant les courbes de demande et d’isoprofit et en trouvant leur point de tangence.

La méthode de Cm = Rm est souvent utile dans l’analyse du comportement de l’entreprise. Empiriquement, il est parfois plus simple d’estimer une fonction de recette qu’une fonction de demande. Plus tard dans cette unité, quand nous introduirons le concept d’élasticité de la demande, nous verrons une manière supplémentaire d’exprimer la condition de premier ordre (voir le supplément Leibniz 7.8.1). Cependant, quelle que soit la méthode utilisée, les conditions de premier ordre sont équivalentes, et les quantités qui résolvent les deux problèmes sont donc identiques.

Pour en savoir plus : Sections 6.4 et 8.1 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 2.7.1 La fonction de production

Dans notre modèle d’une économie agricole, la fonction de production montre comment la production de céréales dépend du facteur travail, c’est-à-dire du nombre de fermiers qui travaillent la terre. Ici, nous montrons comment la fonction de production peut être représentée mathématiquement et nous décrivons ses propriétés.

La fonction de production de céréales est représentée graphiquement dans la Figure 1 :




            [image: La fonction de production du fermier : productivité moyenne décroissante du travail. ]



Figure 1 
La fonction de production du fermier : productivité moyenne décroissante du travail.






Si nous nommons 
 la quantité de travail (nombre de fermiers) et 
 la quantité de céréales produite (en kilogrammes), nous pouvons écrire la fonction de production de la manière suivante :




 peut être n’importe quelle fonction. Cependant, si nous voulons qu’elle représente une fonction de production semblable à celle du graphique, elle doit avoir certaines propriétés. Tout d’abord, nous pouvons observer que lorsque le facteur de production est à zéro, il n’y a pas de production de céréales. Si le facteur de production est supérieur à zéro, la production de céréales est strictement positive :



En outre, la fonction est croissante : c’est-à-dire, que quand 
 augmente, 
 augmente aussi. Cela implique que sa pente, donnée par la dérivée de la fonction, est positive. Nous pouvons écrire :



ou, de manière équivalente :



Ces deux propriétés sont communes à la plupart des fonctions de production. Une autre propriété de la fonction de production dans le graphique ci-dessus est qu’elle devient progressivement moins pentue à mesure que 
 augmente. Autrement dit, sa pente 
 diminue quand 
 augmente, ce qui signifie que sa dérivée de second ordre est négative :



ou, de manière équivalente :



Pour en savoir plus : Section 7.3 (en particulier la page 127) et Section 8.2 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Unité 8 Offre et demande : absence d’influence sur les prix et marchés concurrentiels

Thèmes et unités thématiques
	                        17: Histoire, instabilité et croissance            
	                        18: Économie mondiale            
	                        22: Politique et politiques publiques            



    17    18

Comment les marchés fonctionnent lorsque tous les acheteurs et vendeurs sont preneurs de prix.


  	La concurrence peut contraindre les acheteurs et les vendeurs à être preneurs de prix.

  	L’interaction entre l’offre et la demande détermine un équilibre de marché tel que les acheteurs et les vendeurs sont preneurs de prix ; on parle d’équilibre concurrentiel.

  	Les prix et les quantités dans le cas d’un équilibre concurrentiel s’adaptent aux chocs d’offre et de demande.

  	L’absence d’influence sur les prix (« price-taking » en anglais) garantit que tous les gains issus de l’échange sur le marché sont exploités à l’équilibre concurrentiel.

  	Le modèle de concurrence parfaite décrit les conditions idéalisées dans lesquelles tous les acheteurs et vendeurs sont preneurs de prix.

  	Dans les faits, les marchés ne sont généralement pas parfaitement concurrentiels, mais certaines questions de politiques publiques peuvent être analysées à l’aide de ce modèle d’offre et de demande.

  	Il existe à la fois des similitudes et des différences importantes entre les entreprises preneuses de prix et les entreprises faiseuses de prix.



Les étudiants en histoire américaine apprennent que la défaite des États confédérés du Sud au cours de la guerre civile américaine a mis fin à l’esclavage, qui avait cours dans les champs de coton et les autres exploitations agricoles de la région. Mais il y a aussi une leçon d’économie à tirer de cet épisode.

Lors du déclenchement de la guerre, le 12 avril 1861, le président Abraham Lincoln a ordonné à la marine américaine de bloquer les ports des États confédérés. Ces États avaient déclaré unilatéralement leur indépendance par rapport aux États-Unis, de manière à préserver l’institution qu’était l’esclavage.

Conséquence du blocus naval, les exportations de coton brut américain à destination des filatures de textile du Lancashire en Angleterre, qui représentaient trois quarts de leurs approvisionnements de cette matière première essentielle, se sont pratiquement arrêtées. Naviguant de nuit, quelques navires sont parvenus à échapper aux patrouilles de Lincoln, mais 1 500 navires ont été détruits ou capturés.


	excès de demande
	Une situation dans laquelle la quantité d’un bien demandée est supérieure à la quantité offerte au prix en vigueur. Voir également : excès d’offre.



Nous allons voir dans cette unité que le prix de marché d’un bien tel que le coton est déterminé par l’interaction entre l’offre et la demande. Dans le cas du coton brut, les faibles quantités atteignant l’Angleterre lors du blocus correspondaient à une réduction dramatique de l’offre. Il y avait un large excès de demande – c’est-à-dire qu’au prix en vigueur, la quantité de coton brut demandée dépassait l’offre disponible. Par conséquent, certains vendeurs ont réalisé qu’ils pouvaient tirer profit de la situation en augmentant leurs prix. Finalement, le coton fut vendu à des prix six fois plus élevés qu’avant la guerre, ce qui permit aux marchands chanceux qui parvenaient à contourner le blocus de poursuivre leurs affaires. La consommation de coton chuta de moitié par rapport aux niveaux d’avant la guerre, faisant perdre leur emploi à des centaines de milliers de personnes qui travaillaient dans les filatures de coton.

Les propriétaires des filatures réagirent. La hausse des prix représentait en effet pour eux une augmentation de leurs coûts. Certaines entreprises firent faillite et quittèrent le secteur du fait de la réduction de leur profits. Les propriétaires des filatures se tournèrent vers l’Inde pour trouver une alternative au coton américain, augmentant ainsi fortement la demande pour le coton indien. Certains vendeurs sur le marché du coton indien profitèrent de la demande excédentaire pour augmenter leurs prix, ce qui entraîna une hausse des prix du coton indien, qui crurent rapidement, atteignant un niveau proche de celui du coton américain.

Du fait des revenus plus élevés qu’ils pouvaient désormais obtenir en cultivant le coton, les agriculteurs indiens abandonnèrent les autres cultures au profit de celui-ci. Le même phénomène se produisit partout où le coton pouvait être cultivé, notamment au Brésil. En Égypte, les agriculteurs qui s’étaient empressés d’accroître leur production de coton en réponse à la hausse des prix commencèrent à employer des esclaves, capturés (à l’instar des esclaves américains pour la libération desquels Lincoln se battait) en Afrique subsaharienne.

Il y avait toutefois un problème. Le seul pays producteur de coton pouvant combler le déficit laissé par les États-Unis était l’Inde, mais le coton indien différait du coton américain et nécessitait un tout autre traitement. Quelques mois après le passage au coton indien, de nouvelles machines furent développées pour le traiter.

Comme la demande pour ce nouvel équipement augmentait fortement, des entreprises comme Dobson et Barlow qui fabriquaient de la machinerie pour textile, virent leurs profits décoller. Nous le savons pour cette entreprise car les registres détaillés de ses ventes ont été conservés. Elle a réagi, à l’époque, en augmentant la production de ces nouvelles machines et d’autres équipements. Aucune filature ne pouvait se permettre de prendre du retard dans la course au rééquipement, car sinon il leur était impossible d’utiliser la nouvelle matière première. Il en résulta, selon les mots de Douglas Farnie, un historien spécialisé dans l’histoire de la production de coton, « un tel investissement en capital que cela était quasiment équivalent à la création d’une nouvelle industrie ».

La leçon pour les économistes est la suivante : Lincoln ordonna le blocus, mais les agriculteurs et vendeurs qui augmentèrent le prix du coton par la suite ne répondirent pas, eux, à des ordres. Pas plus que les propriétaires des filatures qui réduirent leur production de textile et licencièrent les ouvriers des filatures, ni que les propriétaires des filatures qui cherchaient désespérément de nouvelles sources d’approvisionnement en matière première. En commandant de nouvelles machines, les propriétaires des filatures ont déclenché un essor pour l’investissement et de nouveaux emplois.

Toutes ces décisions ont été prises en quelques mois, par des millions de personnes qui, pour la plupart, ne se connaissaient pas, chacune cherchant à tirer le meilleur parti d’une toute nouvelle situation économique. Le coton américain était devenu plus rare et les individus ont alors réagi, des champs de coton du Maharashtra en Inde jusqu’au delta du Nil, en passant par le Brésil et les filatures du Lancashire.

Pour comprendre la manière dont le changement du prix du coton a transformé le système mondial de production de textile et de coton, vous pouvez penser aux prix déterminés sur les marchés comme des messages. L’augmentation du prix du coton américain véhiculait le message suivant : « Trouvez d’autres sources d’approvisionnement et les nouvelles technologies appropriées pour leur utilisation. » De même, lorsque le prix de l’essence augmente, le message envoyé à l’automobiliste est : « Prenez le train. » Il est aussi transmis à l’opérateur de voies ferrées : « Il y a des profits à réaliser en augmentant le nombre de trains qui circulent. » Quand le prix de l’électricité monte, l’entreprise ou le ménage entend : « Pensez à l’installation de cellules photovoltaïques sur votre toit. »

Dans de nombreux cas – comme la chaîne d’événements ayant suivi la décision prise par Lincoln dans son bureau le 12 avril 1861 –, les messages ont un sens non seulement pour les entreprises individuelles et les familles, mais aussi pour la société en général : si quelque chose devient plus cher, il est probable que cela soit dû à une augmentation du nombre de demandeurs, ou à une augmentation du coût de sa production, ou aux deux. En lui trouvant une alternative, l’individu économise de l’argent et préserve les ressources de la société. En effet, sous certaines conditions, les prix reflètent avec précision la rareté d’un bien ou service.1

Dans les économies planifiées, à l’œuvre en Union soviétique et dans d’autres pays d’Europe centrale et de l’Est jusqu’aux années 1990 (abordées dans l’Unité 1), les messages sur la manière dont les biens et services doivent être produits sont envoyés délibérément par des experts gouvernementaux. Ils décident de ce qui est produit et du prix de vente. Il en va de même, comme nous l’avons vu dans l’Unité 6, dans les grandes entreprises comme General Motors, dans lesquelles c’est l’encadrement (et non pas les prix) qui détermine qui fait quoi.

Ce qui est fascinant concernant les prix déterminés par les marchés est que ce ne sont pas les individus qui envoient les messages, mais plutôt les interactions anonymes impliquant parfois des millions de personnes. Lorsque les conditions changent – un nouveau mode de production de pain moins onéreux, par exemple –, personne n’a besoin de modifier le message (« proposez du pain au lieu des pommes de terre à table ce soir »). Un changement de prix résulte d’un changement des coûts des entreprises. Un prix du pain en baisse parle de lui-même.

8.1 Vendre et acheter : l’offre et la demande


	disposition à payer (DAP)
	Un indicateur de la valeur attribuée à un bien par un individu, mesurée par la somme maximale que cet individu est prêt à payer pour obtenir une unité de ce bien. Voir également : disposition à accepter.



Dans l’Unité 7, nous nous sommes intéressés au cas d’un produit fabriqué et vendu par une seule et même entreprise. Il y avait un vendeur et de nombreux acheteurs sur le marché pour ce produit. Dans cette unité, nous allons examiner des marchés où de nombreux acheteurs et vendeurs interagissent et nous allons montrer comment le prix sur un marché concurrentiel est déterminé à la fois par les préférences des consommateurs et par les coûts des fournisseurs. Quand de nombreuses entreprises produisent le même produit, les décisions de chacune sont affectées par le comportement des entreprises concurrentes, ainsi que par celui des consommateurs.

Pour un modèle simple de marché comportant de nombreux acheteurs et vendeurs, pensez aux échanges potentiels d’exemplaires d’occasion d’un manuel recommandé pour un cours d’économie au niveau universitaire. La demande pour le livre vient des étudiants qui sont sur le point de commencer le cours et qui auront chacun une disposition à payer (DAP) différente. Personne ne voudra payer plus cher que le prix d’un manuel neuf à la librairie du campus. En dessous de ce seuil, la DAP des étudiants peut dépendre des efforts dont ils font preuve dans leur travail, de l’importance qu’ils accordent au livre et de leurs ressources disponibles pour l’achat de livres en général.


  Souvent, quand vous achetez quelque chose, vous n’avez pas besoin de réfléchir à votre disposition à payer exacte. Vous décidez simplement si vous souhaitez acheter au prix demandé ou pas. Le concept de DAP est cependant utile dans certaines situations, comme les enchères en ligne (eBay, par exemple).

  Si vous désirez faire une offre pour un objet, une manière de procéder est de déterminer un prix d’offre plafond égal à votre DAP, et qui ne sera pas communiquée aux autres acheteurs (cet article explique comment le faire sur eBay). EBay enchérira automatiquement pour vous jusqu’à ce que vous soyez le plus offrant, ou jusqu’à ce que votre plafond soit atteint. Vous remporterez l’enchère si et seulement si l’enchère la plus élevée est inférieure ou égale à votre DAP.




	disposition à accepter (DAA)
	Le prix de réserve d’un vendeur potentiel, qui serait prêt à vendre une unité seulement à un prix au moins aussi élevé. Voir également : disposition à payer.



La Figure 8.1 présente la courbe de demande. Comme dans l’Unité 7, nous alignons l’ensemble des consommateurs dans l’ordre de leur disposition à payer, celui ayant la DAP la plus élevée étant tout à gauche. Le premier étudiant est prêt à payer 20 $, le 20e 10 $, etc. Pour n’importe quel prix P, le graphique vous indique le nombre d’étudiants prêts à acheter le livre à ce prix : il s’agit du nombre d’étudiants dont la DAP est égale ou supérieure à P.




            [image: Courbe de demande de marché pour les manuels : Courbe de demande de marché pour les manuels ]



Courbe de demande de marché pour les manuels



Figure 8.1 
Courbe de demande de marché pour les manuels.






La courbe de demande représente la DAP des acheteurs. De la même manière, l’offre dépend des vendeurs et de leur disposition à accepter (DAA) de l’argent en échange des manuels.


	prix de réserve
	Le plus petit prix auquel on est prêt à vendre un bien (garder le bien pour soi est l’option de réserve potentielle du vendeur). Voir également : option de réserve.



L’offre pour les livres d’occasion vient des étudiants ayant déjà suivi le cours, qui ont chacun une disposition à accepter différente, c’est-à-dire qu’ils auront des prix de réserve différents. Souvenez-vous de l’Unité 5, où Angela était disposée à conclure un contrat avec Bruno uniquement si cela lui donnait au moins autant d’utilité que son option de réserve (ne pas travailler et recevoir les rations de survie). Ici, le prix de réserve d’un vendeur potentiel correspond à la valeur qu’il accorde au fait de garder le livre et il ne sera prêt à le vendre qu’à un prix au moins égal à ce montant. Les étudiants les moins fortunés (enclins à vendre leurs livres afin de pouvoir en acheter d’autres) et ceux qui n’étudient plus l’économie auront certainement les prix de réserve les plus bas. De nouveau, les sites de vente aux enchères en ligne comme eBay permettent aussi aux vendeurs de préciser leur DAA.


  Si vous vendez un bien sur eBay, vous pouvez fixer un prix de réserve, qui ne sera pas révélé aux acheteurs potentiels. Cet article explique les prix de réserve sur eBay. Vous dites ainsi à eBay que le bien ne doit pas être vendu à moins qu’il y n’ait une offre égale (ou supérieure) à ce prix. Le prix de réserve correspond donc à votre DAA. Si personne n’offre votre DAA, le bien ne sera pas vendu.




	courbe d’offre
	La courbe d’offre qui montre les quantités qui seraient produites pour chaque prix donné. Pour un marché, elle montre la quantité totale que toutes les entreprises pourraient produire pour chaque prix donné.



Nous pouvons dessiner une courbe d’offre en alignant les vendeurs dans l’ordre de leur prix de réserve (leur DAA) : reportez-vous à la Figure 8.2. Nous plaçons les vendeurs qui sont les plus désireux de vendre – ceux dont le prix de réserve est le plus bas – en premier, ce qui produit une courbe des prix de réserve ascendante.





            [image: Courbe d’offre pour les livres : Courbe d’offre pour les livres. ]



Courbe d’offre pour les livres



Figure 8.2 
Courbe d’offre pour les livres.









            [image: Prix de réserve : Le premier vendeur a un prix de réserve de 2 $ et vendra son livre contre n’importe quelle somme supérieure ou égale à ce prix. ]



Prix de réserve



Le premier vendeur a un prix de réserve de 2 $ et vendra son livre contre n’importe quelle somme supérieure ou égale à ce prix.









            [image: Le 20e vendeur : Le 20e vendeur acceptera 7 $… ]



Le 20e vendeur



Le 20e vendeur acceptera 7 $…









            [image: Le 40e vendeur : … tandis que le prix de réserve du 40e vendeur est 12 $. ]



Le 40e vendeur



… tandis que le prix de réserve du 40e vendeur est 12 $.









            [image: Les courbes d’offre sont ascendantes : Si vous choisissez un prix en particulier, disons 10 $, le graphique indique le nombre de livres disponibles (Q) à ce prix : 32 en l’occurence. La courbe d’offre est ascendante : plus le prix est élevé, plus le nombre d’étudiants disposés à vendre est élevé. ]



Les courbes d’offre sont ascendantes



Si vous choisissez un prix en particulier, disons 10 $, le graphique indique le nombre de livres disponibles (Q) à ce prix : 32 en l’occurence. La courbe d’offre est ascendante : plus le prix est élevé, plus le nombre d’étudiants disposés à vendre est élevé.








Pour n’importe quel prix donné, la courbe d’offre indique le nombre d’étudiants disposés à vendre à ce prix – c’est-à-dire le nombre de livres qui seront mis à disposition sur le marché. Remarquez que nous avons tracé les courbes d’offre et de demande sous la forme de lignes droites, par souci de simplicité. En réalité, elles sont certainement incurvées, leur forme exacte dépendant de la manière dont la valeur du manuel diffère au sein de la population étudiante.


  Question 8.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  En tant que délégué(e), un de vos rôles est d’organiser un marché des manuels d’occasion entre les anciens et les nouveaux élèves de première année. Après enquête, vous estimez que les courbes de demande et d’offre sont celles représentées dans les Figures 8.1 et 8.2. Par exemple, vous estimez qu’un prix de 7 $ conduirait à une offre de 20 livres pour une demande de 26 livres. Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Une rumeur que le manuel pourrait être encore nécessaire en 2e année changerait la courbe d’offre, elle se déplacerait vers le haut.

    	Doubler le prix (14 $) ferait doubler l’offre.

    	Une rumeur que le manuel pourrait ne plus se trouver dans la liste des ouvrages requis pour les étudiants de première année changerait la courbe de demande, elle se déplacerait vers le haut.

    	La demande doublerait si le prix diminuait suffisamment.

  

  
    	La rumeur rendrait les anciens élèves de première année moins enclins à vendre. Leurs DAA respectives augmenteraient, faisant se déplacer la courbe d’offre vers le haut. De manière équivalente, pour chaque valeur de prix, le nombre d’étudiants souhaitant proposer à la vente leur manuel serait plus faible.

    	En observant la courbe d’offre, l’on constate que l’offre doublerait (40 manuels) si le prix augmentait pour passer à 12 $.

    	La rumeur ferait se déplacer la courbe de demande vers le bas.

    	La demande maximale qu’il soit possible d’atteindre est 40, à un prix nul.

  




  Exercice 8.1 Stratégies de vente et prix de réserve

  Vous envisagez les trois méthodes suivantes pour vendre votre voiture :

  
    	mettre une annonce dans le journal local ;

    	la mettre en vente aux enchères ;

    	la proposer à un vendeur de voitures d’occasion.

  

  
    	Votre prix de réserve serait-il le même dans chaque cas ? Pourquoi ?

    	Si vous utilisiez la première méthode, annonceriez-vous votre prix de réserve dans l’annonce ?

    	Selon vous, quelle méthode vous permettrait d’obtenir le prix de vente le plus élevé ?

    	Quelle méthode utiliseriez-vous ?

  



8.2 Marché et prix d’équilibre

À votre avis, que se passera-t-il sur le marché de ce manuel ? Le résultat dépendra des institutions de marché, qui orchestrent la rencontre des vendeurs et des acheteurs. Si les étudiants se fient au bouche-à-oreille, un acheteur et un vendeur se rencontrant peuvent tenter de négocier pour trouver un terrain d’entente. Chaque acheteur aimerait cependant trouver un vendeur ayant un prix de réserve bas et chaque vendeur aimerait trouver un acheteur ayant une disposition à payer élevée. Avant de conclure une vente avec un partenaire commercial, chaque partie aimerait donc connaître les autres opportunités d’échange.

Les institutions de marché traditionnelles rassemblaient souvent de nombreux vendeurs et acheteurs dans un même lieu. Beaucoup de grandes métropoles dans le monde se sont développées autour de places de marché et de bazars le long des anciennes routes commerciales, telles que la route de la soie entre la Chine et la Méditerranée. Dans le grand bazar d’Istanbul, l’un des plus grands et plus anciens marchés couverts au monde, les magasins vendant des tapis, de l’or, du cuir et des tissus sont regroupés dans différentes zones. Dans les villes et les villages médiévaux, il était courant que les fabricants et les vendeurs de certains produits installent leurs magasins proches les uns des autres, pour que les clients sachent où les trouver. La City de Londres est aujourd’hui un centre financier, mais des traces du commerce qui y avait cours autrefois perdurent grâce aux noms des rues : Pudding Lane (voie des Abats), Bread Street (rue du Pain), Milk Street (rue du Lait), Threadneedle Street (rue du Fil et des Aiguilles), Ropemaker Street (rue des Cordiers), Poultry Street (rue de la Volaille) et Silk Street (rue de la Soie).

Grâce aux moyens de communication modernes, les vendeurs peuvent faire de la publicité pour leurs produits et les acheteurs peuvent plus facilement trouver ce qui est disponible et à quel endroit. Mais dans certains cas, il reste plus facile pour un grand nombre de vendeurs et d’acheteurs de se rencontrer. Les grandes villes ont des marchés pour la viande, le poisson, les légumes ou les fleurs, où les acheteurs peuvent inspecter et comparer la qualité des produits. Par le passé, les marchés d’articles d’occasion impliquaient souvent des intermédiaires spécialisés, mais aujourd’hui les vendeurs peuvent prendre contact avec les acheteurs directement sur des marchés en ligne tels qu’eBay. Les sites internet aident maintenant les étudiants à vendre leurs manuels à d’autres étudiants de leur université.

À la fin du 19e siècle, l’économiste Alfred Marshall présenta son modèle d’offre et de demande en utilisant un exemple semblable à notre cas des manuels d’occasion. À l’époque, la plupart des villes anglaises avaient un marché au blé (appelé « grain exchange », en anglais) – un bâtiment où les agriculteurs rencontraient les marchands pour leur vendre leurs céréales. Marshall a décrit la manière dont la courbe d’offre des céréales était déterminée par les prix que les agriculteurs étaient disposés à accepter et la courbe de demande, par la disposition à payer des marchands. Il a ensuite soutenu que, bien que le prix « puisse être renvoyé ici et là comme un volant » (dans un jeu de badminton) au cours du « marchandage et de la négociation » sur le marché, il ne se situerait jamais très loin du prix exact pour lequel la quantité demandée par les marchands serait égale à la quantité fournie par les agriculteurs.


	excès d’offre
	Une situation dans laquelle la quantité offerte d’un bien est supérieure à la quantité demandée au prix en vigueur. Voir également : excès de demande.
	équilibre de Nash
	Un ensemble de stratégies, une par joueur dans le jeu, tel que la stratégie de chaque joueur est la meilleure réponse aux stratégies choisies par tous les autres.
	équilibre (d’un marché)
	Un état d’un marché dans lequel les quantités vendues et achetées ainsi que le prix de marché ne changent pas, à moins qu’il y ait un changement dans les coût sous-jacents, les préférences ou d’autres déterminants du comportement des acteurs du marché.



Marshall a appelé prix d’équilibre le prix égalisant l’offre et la demande. Si le prix était supérieur au prix d’équilibre, les agriculteurs voudraient vendre une grande quantité de céréales, mais peu de marchands voudraient acheter, ce qui produirait un excès d’offre. Dans ce cas, même les marchands prêts à payer un prix aussi élevé réaliseraient que les agriculteurs vont être contraints de diminuer leurs prix afin d’écouler toute leur production et attendraient que cela ait lieu. De même, si le prix était inférieur au prix d’équilibre, les agriculteurs préféreraient attendre plutôt que de vendre à ce prix. Marshall a montré par ce raisonnement que si, au prix en vigueur, la quantité offerte n’était pas égale à la quantité demandée, certains vendeurs ou acheteurs pourraient réaliser des bénéfices en fixant un autre prix (dans une terminologie moderne, nous dirions que le prix en vigueur ne correspondait pas à un équilibre de Nash). Le prix aurait donc tendance à être fixé à un niveau d’équilibre, où l’offre égale la demande.

L’argument de Marshall reposait sur l’hypothèse que toutes les céréales sont de même qualité. Son modèle d’offre et de demande peut être appliqué aux marchés dans lesquels tous les vendeurs vendent un produit identique, de sorte que les acheteurs sont également disposés à acheter à n’importe quel vendeur. Si les agriculteurs vendaient des céréales de qualités différentes, ils seraient plus comparables aux vendeurs de produits différenciés de l’Unité 7.


  Les grands économistes Alfred Marshall

  
	coût marginal (Cm)
	L’effet sur le coût total de produire une unité additionnelle. Cela correspond à la pente de la fonction de coût  total en tout point.
	utilité marginale
	L’utilité additionnelle résultant d’une hausse d’une unité d’une variable donnée.



  [image: Alfred Marshall]
Alfred Marshall (1842–1924) a fondé – avec Léon Walras – l’école d’économie néoclassique. Son livre Principes d’économie politique, dont la première édition date de 1890, fut le manuel standard d’introduction à l’économie pour les étudiants anglophones pendant cinquante ans. Excellent mathématicien, Marshall a apporté de nouvelles bases à l’analyse de l’offre et de la demande en formulant algébriquement le fonctionnement des marchés et des entreprises, ainsi que des concepts clés tels que les coûts marginaux et l’utilité marginale. Les concepts de surplus du consommateur et du producteur sont aussi l’œuvre de Marshall. Sa conception de l’économie comme tentative de « comprendre l’influence exercée sur la qualité et sur les caractères de la vie humaine par la manière dont l’homme se procure sa subsistance… » est proche de notre propre définition de la discipline.2

  Malheureusement, un large pan de la sagesse des écrits de Marshall n’a que rarement été enseigné par ses disciples. Marshall accordait de l’attention aux faits. Son constat que les grandes entreprises peuvaient produire à des coûts unitaires plus faibles que les petites faisait partie intégrante de sa pensée, mais n’a jamais trouvé de place dans l’école néoclassique. Cela peut être dû au fait que si la courbe de coût moyen est descendante même lorsque les entreprises sont très grandes, une concurrence du type « le gagnant emporte la mise » émerge, dans laquelle quelques très grandes entreprises sortent victorieuses, acquérant le pouvoir de fixer les prix, plutôt que devoir considérer le prix comme donné. Nous reviendrons sur ce problème dans les Unités 12 et 21.

  Marshall aurait également été affligé du fait que l’homo œconomicus (dont nous avons questionné l’existence dans l’Unité 4) soit devenu l’acteur principal des manuels rédigés par les adeptes de l’école néoclassique. Il insistait en effet sur le fait que :

  
    « Les forces éthiques sont au nombre de celles dont les économistes ont à tenir compte. On a bien, il est vrai, fait des efforts pour construire une science abstraite en considérant les actions d’un homme économique, qui ne serait soumis à aucune influence éthique et qui rechercherait son avantage pécuniaire […] égoïstement. Ces efforts n’ont pas réussi » (Principes d’économie politique, 1890).

  

  Tout en promouvant l’usage des mathématiques en économie, il mettait en garde contre leur mauvaise utilisation. Dans une lettre à A. L. Bowley, un collègue économiste favorable aux mathématiques, il expliquait ses propres « règles » en la matière :

  
    	Utilisez les mathématiques comme un langage sténographique, plutôt que comme un instrument d’exploration.

    	Tenez-vous-y (c’est-à-dire continuez à travailler avec les mathématiques) jusqu’à ce que vous ayez terminé.

    	Transcrivez en [français].

    	Puis illustrez avec des exemples qui ont une importance dans la vraie vie.

    	Brûlez les mathématiques.

    	Si vous échouez à l’étape 4, brûlez l’étape 3 : « Cela, je le fais souvent. »

  

  Marshall fut professeur d’économie politique à l’université de Cambridge de 1885 à 1908. En 1896, il diffusa un tract à destination du conseil de l’université pour s’opposer à une proposition visant à permettre aux femmes d’être diplômées. Marshall l’emporta et les femmes durent attendre 1948 pour se voir accorder à Cambridge une place académique à égalité avec les hommes.

  Son travail était cependant porté par un désir d’améliorer les conditions matérielles des travailleurs :

  
    « Nous nous mettons enfin sérieusement à nous demander si l’existence de classes inférieures est bien nécessaire : c’est-à-dire s’il est nécessaire qu’un grand nombre de personnes soient condamnées depuis leur naissance à un travail pénible dans le but de procurer à d’autres les choses nécessaires à une vie raffinée et cultivée, tandis qu’eux-mêmes sont empêchés par leur pauvreté et par leur labeur de prendre quelque part de cette vie. […] La réponse dépend dans une grande mesure de faits et d’inductions qui sont du domaine de l’économie ; et c’est là ce qui donne aux études économiques leur principal et leur plus grand intérêt » (Principes d’économie politique, 1890).

  

  Marshall serait-il satisfait, aujourd’hui, de la contribution des sciences économiques modernes à la création d’une économie plus juste ?




	prix d’équilibre
	À ce prix, il n’y a ni excès d’offre, ni excès de demande. Voir également : équilibre.
	équilibre
	Un résultat d’un modèle qui est auto-entretenu. Dans ce cas, l’objet d’intérêt ne change pas à moins qu’une force extérieure ne soit introduite altérant ainsi la description de la situation donnée par le modèle.



Afin d’appliquer le modèle d’offre et de demande au marché des manuels d’occasion, nous supposons que tous les ouvrages sont identiques (même si, en pratique, certains peuvent être en meilleur état que d’autres) et qu’un vendeur potentiel peut faire la publicité de son manuel en postant son prix sur un site internet local. Comme pour le marché au blé, nous nous attendons à ce que la plupart des transactions aient lieu à des prix semblables. Les acheteurs et les vendeurs peuvent aisément voir les prix proposés, donc si certains livres étaient proposés à 10 $ et d’autres à 5 $, les acheteurs feraient la queue pour payer 5 $ et les vendeurs en question se rendraient rapidement compte qu’ils pourraient vendre à un prix plus élevé, tandis que personne n’accepterait de payer 10 $ et ces vendeurs-là devraient baisser leurs prix.

Nous pouvons trouver le prix d’équilibre en dessinant les courbes d’offre et de demande sur un graphique, comme la Figure 8.3. Au prix P* = 8 $, l’offre de manuels est égale à la demande : 24 acheteurs sont prêts à payer 8 $ et 24 vendeurs sont prêts à vendre. La quantité d’équilibre est Q* = 24.





            [image: Équilibre sur le marché des manuels d’occasion : Équilibre sur le marché des manuels d’occasion. ]



Équilibre sur le marché des manuels d’occasion



Figure 8.3 
Équilibre sur le marché des manuels d’occasion.









            [image: Offre et demande : Nous trouvons l’équilibre en traçant les courbes d’offre et de demande sur le même graphique. ]



Offre et demande



Nous trouvons l’équilibre en traçant les courbes d’offre et de demande sur le même graphique.









            [image: Prix d’équilibre de marché : Au prix P* = 8 $, la quantité fournie est égale à la quantité demandée : Q* = 24. Le marché est à l’équilibre. Nous disons que le marché s’équilibre à un prix de 8 $. ]



Prix d’équilibre de marché



Au prix P* = 8 $, la quantité fournie est égale à la quantité demandée : Q* = 24. Le marché est à l’équilibre. Nous disons que le marché s’équilibre à un prix de 8 $.









            [image: Prix supérieur au prix d’équilibre : À un prix supérieur à 8 $, davantage d’étudiants souhaiteraient vendre, mais ils ne pourraient pas tous trouver d’acheteurs. Il y aurait une offre excédentaire, donc ces vendeurs seraient contraints de diminuer leur prix. ]



Prix supérieur au prix d’équilibre



À un prix supérieur à 8 $, davantage d’étudiants souhaiteraient vendre, mais ils ne pourraient pas tous trouver d’acheteurs. Il y aurait une offre excédentaire, donc ces vendeurs seraient contraints de diminuer leur prix.









            [image: Prix inférieur au prix d’équilibre : À un prix inférieur à 8 $, il y aurait plus d’acheteurs que de vendeurs (demande excédentaire), donc les vendeurs pourraient augmenter leurs prix. Ce n’est qu’au prix de 8 $ qu’il n’y a pas de tendance de changement. ]



Prix inférieur au prix d’équilibre



À un prix inférieur à 8 $, il y aurait plus d’acheteurs que de vendeurs (demande excédentaire), donc les vendeurs pourraient augmenter leurs prix. Ce n’est qu’au prix de 8 $ qu’il n’y a pas de tendance de changement.








Le prix d’équilibre sur le marché est de 8 $ – c’est-à-dire qu’à ce prix, l’offre est égale à la demande, de telle sorte que toutes les personnes désirant acheter à ce prix et toutes les personnes désirant vendre à ce prix peuvent le faire. Le marché est à l’équilibre. En langage courant, une chose est à l’équilibre si toutes les forces exercées sur elle se compensent, de telle sorte qu’elle reste immobile. Rappelez-vous le modèle hydraulique de Fisher de détermination des prix dans l’Unité 2 : les variations dans l’économie avaient pour effet de faire circuler l’eau dans l’appareil jusqu’à atteindre un équilibre, où les prix ne varient plus. Nous disons qu’un marché est à l’équilibre si les actions des acheteurs et des vendeurs n’ont pas de propension à faire varier le prix ou les quantités achetées et vendues, à moins d’un changement dans les conditions du marché tels le nombre d’acheteurs et de vendeurs potentiels et leur valorisation du bien. Au prix d’équilibre pour les manuels, tous ceux qui désirent acheter ou vendre peuvent le faire et il n’y a pas de propension au changement.


  Tous les marchés en ligne proposant des livres ne sont pas à l’équilibre concurrentiel. Dans une situation où les conditions d’équilibre n’étaient pas satisfaites, les algorithmes automatiques de détermination des prix ont établi le prix d’un ouvrage à 23 millions de dollars ! Michael Eisen, un biologiste, a en effet remarqué que des exemplaires d’un livre classique mais épuisé, The Making of a Fly, étaient proposées sur Amazon par deux vendeurs reconnus à des prix débutant à 1 730 045,91 $ (+ 3,99 $ de frais de port). La semaine suivante, il a continué à observer le prix demandé par les deux vendeurs, qui a augmenté rapidement pour atteindre finalement 23 698 655,93 $, avant de chuter soudainement à 106,23 $. Eisen explique pourquoi sur son blog.



Preneur de prix

Le marché sera-t-il toujours à l’équilibre ? Comme nous l’avons vu, Marshall soutenait que les prix ne pouvaient dévier loin de leur niveau d’équilibre, car les agents voudraient alors modifier leurs prix en présence d’un excès d’offre ou de demande. Dans cette unité, nous étudions les équilibres sur un marché concurrentiel. Dans l’Unité 11, nous examinerons quand et comment les prix varient lorsque le marché n’est pas à l’équilibre.


	preneur de prix
	Caractéristique des producteurs et des consommateurs qui ne peuvent pas bénéficier d’une transaction à un prix autre que celui à l’équilibre du marché concurrentiel. Ils n’ont aucun pouvoir pour influencer le prix du marché.



Dans l’équilibre de marché que nous avons décrit pour le manuel, les étudiants doivent individuellement accepter le prix en vigueur sur le marché, déterminé par les courbes d’offre et de demande. Personne ne ferait affaire avec un étudiant qui demanderait un prix plus élevé ou qui proposerait un montant plus bas, parce que toute personne avec qui il voudrait traiter trouverait à la place un autre acheteur ou vendeur. Les participants à ce marché sont preneurs de prix, car la concurrence des autres acheteurs et vendeurs est assez forte pour que la meilleure attitude soit de commercer au même prix. Les acheteurs et vendeurs sont bien sûr libres de choisir un autre prix, mais ils n’en tireraient aucun avantage.

Nous avons vu des exemples dans lesquels les participants à un marché ne se comportaient pas en preneurs de prix. Le fabricant d’un produit différencié peut ainsi fixer son propre prix, car il n’a pas de concurrent proche. Remarquez cependant que, bien que les vendeurs de produits différenciés soient en mesure de fixer les prix, les acheteurs de l’Unité 7 étaient preneurs de prix : étant donné le très grand nombre de consommateurs désirant acheter des céréales de petit déjeuner, un consommateur n’avait à lui seul aucun pouvoir pour négocier un accord plus avantageux et ne pouvait qu’accepter le prix payé par tous les autres consommateurs.

Dans cette unité, nous étudions les équilibres de marché où les acheteurs tout comme les vendeurs sont preneurs de prix. Nous pouvons nous attendre à ce que les participants soient preneurs de prix sur un marché lorsqu’il y a de nombreux agents vendant un bien identique et de nombreux agents désireux de l’acheter. Les vendeurs sont contraints d’être preneurs de prix par la présence d’autres vendeurs et par celle des acheteurs qui choisiront toujours le vendeur proposant le prix le plus bas. Si un vendeur essayait de fixer un prix plus élevé, les acheteurs iraient simplement voir ailleurs.


	équilibre concurrentiel
	Un résultat du marché dans lequel tous les acheteurs et les vendeurs sont preneurs de prix (price-takers en anglais), et au prix de marché en vigueur, la quantité offerte est égale à la quantité demandée.



De la même manière, les acheteurs sont preneurs de prix quand il y a de nombreux autres acheteurs et que les vendeurs sont prêts à vendre à celui qui payera le prix le plus élevé. De part et d’autre du marché, la concurrence élimine le pouvoir de négociation. Nous appelons l’équilibre sur un tel marché équilibre concurrentiel.

Un équilibre de marché concurrentiel est un équilibre de Nash car, étant donné ce que fait l’ensemble des autres agents (échanger au prix d’équilibre), aucun acteur n’a mieux à faire que de continuer ce qu’il ou elle est en train de faire (échanger au prix d’équilibre également).


  Exercice 8.2 Preneurs de prix

  Pensez à quelques biens que vous achetez : par exemple, différents types d’aliments, des vêtements, des titres de transports ou des appareils électroniques.

  
    	Y a-t-il de nombreux vendeurs pour ces produits ?

    	Essayez-vous de trouver le prix le plus bas dans chaque cas ?

    	Et si non, pourquoi ?

    	Pour quels biens le prix est-il votre critère de choix principal ?

    	Utilisez vos réponses pour savoir si les vendeurs de ces produits sont preneurs de prix. Y a-t-il des produits pour lesquels vous, en tant qu’acheteur, n’êtes pas preneur de prix ?

  




  Question 8.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le diagramme présente les courbes d’offre et de demande pour un manuel. Les courbes s’intersectent au point (Q; P) = (24; 8). Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  


            [image:  ]






  
    	Pour un prix de 10 $, il y a un excès de demande pour le manuel.

    	Pour 8 $, certains des vendeurs ont une incitation à faire augmenter leur prix de vente à 9 $.

    	À 8 $, le marché s’équilibre.

    	40 livres seront vendus au total.

  

  
    	À 10 $, le prix est supérieur au prix d’équilibre de 8 $, d’où un excès d’offre de manuels.

    	Pour un prix de 8 $, tous les acheteurs dont la DAP est de 8 $ ou plus peuvent être appariés avec des vendeurs dont la DAA est de 8 $ ou moins. Si un de ces vendeurs augmentait son prix à 9 $, l’acheteur pourrait trouver un autre vendeur prêt à en accepter un prix moindre.

    	Pour un prix de 8 $, la quantité demandée est égale à la quantité offerte — autrement dit, le marché s’équilibre.

    	Le niveau maximum de demande est 40, mais 16 de ces échanges potentiels ne seront pas concrétisés, car la disposition à payer des acheteurs est en deçà du prix qui amène le marché à l’équilibre, c’est-à-dire 8 $.

  



8.3 Entreprises preneuses de prix

Dans l’exemple des manuels d’occasion, les acheteurs et les vendeurs étaient des consommateurs individuels. Nous allons maintenant nous intéresser aux marchés sur lesquels les vendeurs sont des entreprises. Nous savons à présent, grâce à l’Unité 7, comment les entreprises choisissent leur prix et leur quantité lorsqu’elles fabriquent des produits différenciés. Nous avons aussi vu que, lorsque plusieurs entreprises proposent des produits similaires, leur choix de prix sera restreint (la courbe de demande pour leur propre produit est presque plate) car augmenter le prix pousserait les clients à acheter le produit comparable d’une autre marque.

Si de nombreuses entreprises fabriquent des produits identiques et si les clients peuvent facilement passer d’une entreprise à l’autre, alors les entreprises sont preneuses de prix à l’équilibre. Elles n’auraient aucun avantage à vendre à un prix différent de celui en vigueur.

Pour voir la manière dont les entreprises preneuses de prix agissent, prenez l’exemple d’une ville où un grand nombre de petites boulangeries font du pain et le vendent directement aux consommateurs. La Figure 8.4 montre ce à quoi pourrait ressembler la courbe de demande (la demande quotidienne totale de pains de la part de l’ensemble des consommateurs de la ville). Comme d’habitude, la courbe est descendante car, lorsque les prix augmentent, moins de consommateurs sont disposés à acheter.




            [image: La courbe de demande associée au marché du pain : La courbe de demande associée au marché du pain ]



La courbe de demande associée au marché du pain



Figure 8.4 
La courbe de demande associée au marché du pain.






Supposez que vous soyez le propriétaire d’une petite boulangerie. Chaque matin, vous devez décider de la quantité de miches de pain à produire et du prix auquel les vendre. Supposez aussi que les boulangeries à proximité vendent des miches de pain identiques aux vôtres pour 2,35 €. C’est le prix de marché en vigueur, et vous ne serez pas en mesure de vendre votre pain à un prix plus élevé car personne ne l’achèterait. Vous êtes donc preneur de prix.

Vos coûts marginaux augmentent avec votre production de pain. Lorsque la quantité produite est faible, les coûts marginaux sont faibles, proches de 1 € : une fois les pétrins, fours et autres équipements installés et un boulanger employé, le coût additionnel associé à la production d’une miche de pain est relativement faible, mais le coût moyen d’une miche est élevé. Lorsque le nombre de miches produites quotidiennement augmente, le coût moyen diminue mais les coûts marginaux augmentent progressivement, car vous devez employer plus de personnel et utiliser l’équipement de manière plus intensive. Lorsque la quantité produite est très élevée, le coût marginal devient supérieur au coût moyen ; ce dernier augmente alors de nouveau.

Les courbes de coûts marginal et moyen sont dessinées sur la Figure 8.5. Comme dans l’Unité 7, le coût d’opportunité du capital est inclus dans les coûts. Si le prix était égal au coût moyen (P = CM), vos profits économiques seraient nuls. Vous, en tant que propriétaire, obtiendriez un rendement normal sur votre capital. Donc la courbe de coût moyen (il s’agit, sur la Figure 8.5, de la courbe la plus à gauche) serait confondue avec la courbe représentant un niveau de profit nul. Les courbes d’isoprofit tracées vous permettent de voir quelles combinaisons de prix et de quantité conduiraient à des niveaux de profit plus élevés. Comme nous l’avons expliqué dans l’Unité 7, les courbes d’isoprofit sont descendantes quand le prix est supérieur au coût marginal, et ascendantes quand le prix est inférieur au coût marginal, de telle sorte que la courbe de coût marginal passe par le point le plus bas de chaque courbe d’isoprofit. Si le prix est supérieur au coût marginal, le niveau de profit ne peut rester constant que si une quantité plus importante est vendue à un prix moindre. De même, si le prix est inférieur au coût marginal, le niveau de profit ne peut rester constant que si une quantité plus importante est vendue à un prix supérieur.

La Figure 8.5 montre comment prendre votre décision. Tout comme les entreprises de l’Unité 7, vous faites face à un problème d’optimisation sous contrainte. Vous voulez trouver le point, situé dans votre ensemble des possibles, représentant un niveau maximum de profit.





            [image: Prix et quantité maximisant le profit d’une boulangerie : Prix et quantité maximisant le profit d’une boulangerie. ]



Prix et quantité maximisant le profit d’une boulangerie



Figure 8.5 
Prix et quantité maximisant le profit d’une boulangerie.









            [image: Courbes de coût marginal et d’isoprofit : La boulangerie a une courbe Cm ascendante. Sur la courbe CM, le niveau de profit est nul. Quand Cm > CM, la courbe CM est ascendante. Les autres courbes d’isoprofit représentent des niveaux de profit plus élevés et la courbe Cm passe par les points les plus bas de toutes les courbes d’isoprofit. ]



Courbes de coût marginal et d’isoprofit



La boulangerie a une courbe Cm ascendante. Sur la courbe CM, le niveau de profit est nul. Quand Cm > CM, la courbe CM est ascendante. Les autres courbes d’isoprofit représentent des niveaux de profit plus élevés et la courbe Cm passe par les points les plus bas de toutes les courbes d’isoprofit.









            [image: Absence d’influence sur le prix : La boulangerie est preneuse de prix. Le prix de marché est P* = 2,35 €. Si vous choisissez un prix plus élevé, les clients se tourneront vers d’autres boulangeries. Votre ensemble des possibles pour les prix et quantités est l’aire située sous la droite horizontale d’ordonnée P*. ]



Absence d’influence sur le prix



La boulangerie est preneuse de prix. Le prix de marché est P* = 2,35 €. Si vous choisissez un prix plus élevé, les clients se tourneront vers d’autres boulangeries. Votre ensemble des possibles pour les prix et quantités est l’aire située sous la droite horizontale d’ordonnée P*.









            [image: Prix maximisant le profit : Le point situé dans l’ensemble des possibles et maximisant le profit est le point A, où la courbe d’isoprofit de 80 € est tangente à l’ensemble des possibles. Vous devriez produire 120 miches de pain par jour, et les vendre au prix de marché, soit 2,35 € pièce. Vous réaliseriez alors un profit de 80 € par jour, en plus des profits normaux. ]



Prix maximisant le profit



Le point situé dans l’ensemble des possibles et maximisant le profit est le point A, où la courbe d’isoprofit de 80 € est tangente à l’ensemble des possibles. Vous devriez produire 120 miches de pain par jour, et les vendre au prix de marché, soit 2,35 € pièce. Vous réaliseriez alors un profit de 80 € par jour, en plus des profits normaux.









            [image: Quantité maximisant le profit : La quantité maximisant vos profits, Q* = 120, est représentée par le point où P* = Cm : le coût marginal associé à la production de la 120e miche de pain est égal au prix de marché. ]



Quantité maximisant le profit



La quantité maximisant vos profits, Q* = 120, est représentée par le point où P* = Cm : le coût marginal associé à la production de la 120e miche de pain est égal au prix de marché.








Étant donné que vous êtes preneur(se) de prix, l’ensemble des possibles est constitué de tous les points représentant un prix inférieur ou égal au prix de marché (2,35 €). Votre choix optimal est P* = 2,35 € et Q* = 120, au point où la courbe d’isoprofit est tangente à l’ensemble des possibles. Le problème d’optimisation à résoudre ressemble beaucoup à celui de Beautiful Cars dans l’Unité 7, à ceci près que dans le cas d’une entreprise preneuse de prix, la courbe de demande est tout à fait plate. Pour votre boulangerie, ce n’est pas la courbe de demande de marché de la Figure 8.4 qui influence la demande à laquelle vous faites face, mais plutôt le prix appliqué par vos concurrents. C’est pourquoi la droite horizontale au point P* dans la Figure 8.5 est désignée comme étant la courbe de demande de l’entreprise. Si votre prix est plus élevé que P*, la demande pour vos produits sera égale à zéro. En choisissant un prix égal ou inférieur à P*, vous pouvez vendre autant de miches de pain que vous le souhaitez.

La Figure 8.5 illustre une caractéristique très importante des entreprises preneuses de prix. Elles choisissent de produire une quantité telle que le coût marginal soit égal au prix de marché (Cm = P*). Cela est toujours vrai. Lorsqu’une entreprise est preneuse de prix, la courbe de demande pour sa propre production est une droite horizontale coupant l’axe des ordonnées au prix de marché. Elle atteint donc un niveau de profit maximum au point sur la courbe de demande où la courbe d’isoprofit est horizontale. Or, grâce à l’Unité 7, nous savons que lorsque les courbes d’isoprofit sont horizontales, le prix est égal au coût marginal.

Une autre manière de comprendre pourquoi une entreprise preneuse de prix produit une quantité telle que Cm = P* est de considérer ce que son profit deviendrait si elle déviait de ce point. Si l’entreprise augmentait sa production jusqu’à un niveau où Cm > P*, le coût de fabrication de la dernière unité serait supérieur à P*, de telle sorte que l’entreprise réaliserait une perte sur cette unité et pourrait augmenter ses profits en réduisant le niveau de production. Si l’entreprise produisait à un niveau où Cm < P*, elle pourrait produire au moins une unité supplémentaire et réaliser un profit sur sa vente. Elle aurait donc intérêt à augmenter le volume de production jusqu’à ce que Cm = P*. Les profits y sont maximaux.


  Entreprise preneuse de prix

  Une entreprise preneuse de prix maximise ses profits en choisissant une quantité à produire pour laquelle le coût marginal est égal au prix de marché (Cm = P*) et en vendant au prix de marché P*.



Ce résultat important est à retenir. Cependant, il doit être interprété avec précaution. Quand nous affirmons que « pour une entreprise preneuse de prix, le prix est égal au coût marginal » cela ne signifie pas que l’entreprise choisit un prix égal à son coût marginal, au contraire. Cela signifie que l’entreprise accepte le prix de marché, et choisit la quantité telle que le coût marginal égale le prix de marché.

Imaginez de nouveau que vous êtes le propriétaire de la boulangerie. Que feriez-vous si le prix de marché venait à changer ? La Figure 8.6 montre qu’au fur et à mesure que les prix changent, vous choisiriez des points différents sur la courbe de coût marginal.






            [image: Courbe d’offre de l’entreprise : Courbe d’offre de l’entreprise. ]



Courbe d’offre de l’entreprise



Figure 8.6 
Courbe d’offre de l’entreprise.









            [image: Un changement de prix : Quand le prix de marché est de 2,35 €, vous fournissez 120 miches de pain. Que feriez-vous si le prix venait à changer ? ]



Un changement de prix



Quand le prix de marché est de 2,35 €, vous fournissez 120 miches de pain. Que feriez-vous si le prix venait à changer ?









            [image: Si le prix augmente : Si P* augmentait, passant à 3,20 €, vous pourriez atteindre une courbe d’isoprofit plus haute. Afin de maximiser vos profits, vous devriez produire 163 miches de pain par jour. ]



Si le prix augmente



Si P* augmentait, passant à 3,20 €, vous pourriez atteindre une courbe d’isoprofit plus haute. Afin de maximiser vos profits, vous devriez produire 163 miches de pain par jour.









            [image: Si le prix diminue : Si le prix baissait et passait à 1,52 €, vous ne pourriez plus atteindre que la courbe bleue la plus claire. Votre meilleur choix serait de produire 66 miches de pain et votre profit économique serait nul. ]



Si le prix diminue



Si le prix baissait et passait à 1,52 €, vous ne pourriez plus atteindre que la courbe bleue la plus claire. Votre meilleur choix serait de produire 66 miches de pain et votre profit économique serait nul.









            [image: La courbe de coût marginal est la courbe d’offre : Dans tous les cas, vous choisissez le point situé sur votre courbe de coût marginal pour lequel Cm = prix de marché. Votre courbe de coût marginal est donc votre courbe d’offre. ]



La courbe de coût marginal est la courbe d’offre



Dans tous les cas, vous choisissez le point situé sur votre courbe de coût marginal pour lequel Cm = prix de marché. Votre courbe de coût marginal est donc votre courbe d’offre.








Pour une entreprise preneuse de prix, la courbe de coût marginal est la courbe d’offre : elle indique, pour tout prix, la quantité à produire afin de maximiser le niveau de profit, qui est la quantité que l’entreprise choisira de mettre sur le marché.

Remarquez toutefois que si le prix baissait jusqu’à devenir inférieur à 1,52 €, votre boulangerie accuserait des pertes. La courbe d’offre indique la quantité de miches de pain à produire afin de maximiser vos profits, mais lorsque le prix est à ce point faible, le profit économique devient négatif. Choisir la quantité suggérée par la courbe d’offre vous permet uniquement de minimiser vos pertes. Dans ce cas de figure, il vous faudrait décider si continuer à fabriquer du pain en vaut la peine. Votre décision dépend de ce que vous pensez qu’il va se produire.


  	Si vous vous attendez à ce que les conditions de marché restent mauvaises, mieux vaudrait peut-être vendre votre entreprise et quitter le marché. Vous pourriez en effet obtenir un rendement sur votre capital plus élevé en investissant ailleurs.

  	Si vous vous attendez à ce que le prix augmente bientôt, vous pourriez accepter de subir des pertes à court terme, tant que les recettes vous permettent au moins de couvrir les coûts d’entretien et de payer votre personnel.




  Question 8.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 8.5 représente les courbes de coût marginal, de coût moyen et d’isoprofit d’une boulangerie preneuse de prix. Le prix de marché du pain est P*= 2,35 €. Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La courbe d’offre de l’entreprise est plate.

    	Au prix de marché de 2,35 €, l’entreprise va produire 62 miches de pain, c’est-à-dire se trouvera au point où elle réalise un profit nul.

    	À tout prix de marché donné, l’offre de l’entreprise est donnée par la quantité correspondante sur sa courbe de coût moyen.

    	La courbe de coût marginal d’une entreprise est sa courbe d’offre.

  

  
    	La courbe de demande de l’entreprise est horizontale. Sa courbe d’offre est ascendante.

    	À 2,35 € l’entreprise maximise son profit en A, où elle produit 120 miches de pain.

    	Pour chaque prix, l’entreprise choisira un point sur la plus haute courbe d’isoprofit atteignable ; ce point sera sur la courbe de coût marginal.

    	Pour chaque prix, l’entreprise maximise son profit en choisissant la quantité correspondante sur sa courbe de coût marginal. Ainsi, sa courbe de coût marginal est sa courbe d’offre.

  



8.4 Offre de marché et équilibre

Sur le marché du pain dans notre ville factice, il y a de nombreux clients et de nombreuses boulangeries. Supposez qu’il y ait 50 boulangeries. Chacune a une courbe d’offre correspondant à sa propre courbe de coût marginal, de telle sorte que nous savons quelle quantité chaque boulangerie fournira, pour n’importe quel prix de marché donné. Pour trouver la courbe d’offre de marché, il suffit d’additionner les quantités mises sur le marché par chaque boulangerie pour chaque niveau de prix.

La Figure 8.7 montre comment cela fonctionne lorsque toutes les boulangeries ont les mêmes fonctions de coût. Il suffit de calculer la quantité mise sur le marché par une boulangerie pour un prix donné, et de la multiplier par 50 pour trouver l’offre totale sur le marché correspondant à ce prix.





            [image: Courbes d’offre de l’entreprise et du marché : Courbes d’offre de l’entreprise et du marché. ]



Courbes d’offre de l’entreprise et du marché



Figure 8.7 
Courbes d’offre de l’entreprise et du marché.









            [image: Courbe d’offre de l’entreprise : Il y a 50 boulangeries, qui ont toutes les mêmes fonctions de coût. Si le prix de marché est de 2,35 €, chaque boulangerie produit 120 miches de pain. ]



Courbe d’offre de l’entreprise



Il y a 50 boulangeries, qui ont toutes les mêmes fonctions de coût. Si le prix de marché est de 2,35 €, chaque boulangerie produit 120 miches de pain.









            [image: Courbe d’offre de marché : Lorsque P = 2,35 €, chaque boulangerie met sur le marché 120 miches de pain, et l’offre de marché est 50 × 120 = 6 000 miches de pain. ]



Courbe d’offre de marché



Lorsque P = 2,35 €, chaque boulangerie met sur le marché 120 miches de pain, et l’offre de marché est 50 × 120 = 6 000 miches de pain.









            [image: Les courbes d’offre de l’entreprise et du marché se ressemblent : Pour un prix de 1,52 €, chaque boulangerie met sur le marché 66 miches de pain, et l’offre de marché est 3 300. La courbe d’offre de marché ressemble à la courbe d’offre de l’entreprise, mais l’échelle sur l’axe des abscisses n’est pas la même. ]



Les courbes d’offre de l’entreprise et du marché se ressemblent



Pour un prix de 1,52 €, chaque boulangerie met sur le marché 66 miches de pain, et l’offre du marché est 3 300. La courbe d’offre du marché ressemble à la courbe d’offre de l’entreprise, mais l’échelle sur l’axe des abscisses n’est pas la même.









            [image: Et si les entreprises avaient des coûts différents ? : Si les boulangeries avaient des fonctions de coût différentes les unes des autres alors, pour un prix de 2,35 €, certaines produiraient plus de miches de pain que d’autres, mais nous pourrions toujours les additionner afin de trouver l’offre de marché. ]



Et si les entreprises avaient des coûts différents ?



Si les boulangeries avaient des fonctions de coût différentes les unes des autres alors, pour un prix de 2,35 €, certaines produiraient plus de miches de pain que d’autres, mais nous pourrions toujours les additionner afin de trouver l’offre de marché.








La courbe d’offre de marché indique la quantité totale produite par l’ensemble des boulangeries pour n’importe quel niveau de prix donné. Elle représente aussi le coût marginal de production d’une miche de pain, exactement comme la courbe d’offre de l’entreprise. Par exemple, si le prix de marché est 2,75 €, l’offre totale de marché est 7 000. Pour chaque boulangerie, le coût marginal – le coût de production d’une miche supplémentaire – est de 2,75 €. Cela signifie que le coût de production de la 7001e miche sur le marché est de 2,75 €, quelle que soit l’entreprise qui la produit. La courbe d’offre de marché correspond donc à la courbe de coût marginal de marché.

Leibniz : Courbe d’offre de marché

Nous connaissons maintenant la courbe de demande (Figure 8.4) et la courbe d’offre (Figure 8.7) du marché du pain pris dans son ensemble. La Figure 8.8 montre que le prix d’équilibre est exactement de 2,00 €. À ce prix, le marché est à l’équilibre : les consommateurs demandent 5 000 miches de pain par jour et les entreprises en fournissent 5 000 par jour.




            [image: Équilibre sur le marché du pain : Équilibre sur le marché du pain ]



Équilibre sur le marché du pain



Figure 8.8 
Équilibre sur le marché du pain.






Leibniz : Équilibre de marché

À l’équilibre de marché, chaque boulangerie produit le long de sa courbe de coût marginal, au point où son coût marginal est de 2,00 €. Si vous observez de nouveau les courbes d’isoprofit de la Figure 8.6, vous verrez que l’entreprise se trouve au-dessus de sa courbe de coût moyen, c’est-à-dire la courbe d’isoprofit où les profits économiques sont nuls. Les propriétaires des boulangeries reçoivent donc des rentes économiques (des profits en plus des profits normaux). Dès qu’il existe des rentes économiques, quelqu’un peut agir pour en tirer bénéfice. Dans notre cas, nous pouvons nous attendre à ce que les rentes économiques attirent de nouvelles boulangeries sur le marché. Nous allons voir à présent la manière dont cela affecterait l’équilibre sur le marché.


  Question 8.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Supposez qu’il y ait deux types différents de producteurs d’un certain bien dans un secteur où les entreprises sont preneuses de prix. Les courbes de coût marginal de ces deux types sont présentées ci-dessous :

  


            [image:  ]






  Les entreprises de type A sont plus efficaces que celles de type B : par exemple, comme indiqué sur le graphique, pour une production de 20 unités, l’entreprise de type A a un coût marginal de 2 $, alors que l’entreprise de type B a un coût marginal de 3 $. Il y a 10 entreprises de type A et 8 entreprises de type B sur le marché. Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Au prix de 2 $, l’offre du marché est de 450 unités.

    	Au prix de 3 $, l’offre du marché est de 510 unités.

    	Au prix de 2 $, le coût marginal de marché associé à la production d’une unité supplémentaire du bien dépend du type de l’entreprise qui la produit.

    	En présence de plusieurs types d’entreprises, nous ne pouvons pas déterminer la courbe de coûts marginaux de marché.

  

  
    	Au prix de 2 $, les entreprises de type A fournissent 20 unités et les entreprises de type B fournissent 15 unités. L’offre sur le marché est donc de (10 × 20)+ (8 × 15) = 320.

    	Au prix de 3 $, les entreprises de type A fournissent 35 unités et les entreprises de type B fournissent 20 unités. L’offre sur le marché est donc de (10 × 35)+ (8 × 20) = 510.

    	Les deux types produiront au coût marginal de 2 $. Le coût marginal de marché est donc de 2 $, indépendamment du type d’entreprise produisant l’unité supplémentaire.

    	La courbe de coût marginal du marché correspond à la courbe d’offre de marché. Nous pouvons calculer la quantité fournie pour chaque niveau de prix, comme aux questions (a) et (b).

  



8.5 Équilibre concurrentiel : gains tirés de l’échange, allocation et répartition

Les acheteurs et vendeurs de pain décident volontairement d’échanger car ils en tirent tous des bénéfices. Leurs bénéfices mutuels, tirés de l’allocation d’équilibre, peuvent être mesurés par les surplus du consommateur et du producteur, introduits dans l’Unité 7. Tout acheteur dont la disposition à payer pour un bien est plus élevée que le prix de marché reçoit un surplus : la différence entre sa DAP et le prix payé. De même, si le coût marginal de fabrication d’un bien est inférieur au prix de marché, le producteur reçoit un surplus. La Figure 8.9a montre comment calculer le surplus total (les gains tirés de l’échange) à l’équilibre concurrentiel du marché du pain, en suivant la méthode utilisée pour les marchés de l’Unité 7.





            [image: Équilibre sur le marché du pain : gains à l’échange : Équilibre sur le marché du pain : gains à l’échange. ]



Équilibre sur le marché du pain : gains à l’échange



Figure 8.9a 
Équilibre sur le marché du pain : gains à l’échange.









            [image: Surplus du consommateur : Au prix d’équilibre de 2 € sur le marché du pain, un consommateur prêt à payer 3,50 € obtient un surplus de 1,50 €. ]



Surplus du consommateur



Au prix d’équilibre de 2 € sur le marché du pain, un consommateur prêt à payer 3,50 € obtient un surplus de 1,50 €.









            [image: Surplus total des consommateurs : La zone colorée au-dessus de 2 € correspond au surplus total des consommateurs – la somme de tous les gains issus de l’échange des consommateurs. ]



Surplus total des consommateurs



La zone colorée au-dessus de 2 € correspond au surplus total des consommateurs – la somme de tous les gains issus de l’échange des consommateurs.









            [image: Surplus du producteur : Souvenez-vous de l’Unité 7, où nous avions vu que le surplus du producteur associé à la production d’une unité est la différence entre le prix de vente de cette unité et le coût marginal associé à sa production. Le coût marginal de la 2 000e miche de pain est de 1,25 € ; puisqu’elle est vendue à 2 €, le producteur obtient un surplus de 0,75 €. ]



Surplus du producteur



Souvenez-vous de l’Unité 7, où nous avions vu que le surplus du producteur associé à la production d’une unité est la différence entre le prix de vente de cette unité et le coût marginal associé à sa production. Le coût marginal de la 2 000e miche de pain est de 1,25 € ; puisqu’elle est vendue à 2 €, le producteur obtient un surplus de 0,75 €.









            [image: Surplus total des producteurs : La zone colorée en dessous de 2 € correspond à la somme des surplus réalisés par les boulangeries sur chaque miche de pain produite. La zone colorée prise dans son ensemble correspond à la somme de tous les gains issus de l’échange sur ce marché, appelée surplus total. ]



Surplus total des producteurs



La zone colorée en dessous de 2 € correspond à la somme des surplus réalisés par les boulangeries sur chaque miche de pain produite. La zone colorée prise dans son ensemble correspond à la somme de tous les gains issus de l’échange sur ce marché, appelée surplus total.








Quand le marché du pain est à l’équilibre avec la quantité de miches de pain mise sur le marché égalisant la quantité demandée, le surplus total est représenté par l’aire sous la courbe de demande et au-dessus de la courbe d’offre.

Remarquez que l’allocation d’équilibre sur ce marché diffère de l’allocation pour un produit différencié (analysée dans l’Unité 7 avec l’exemple de Beautiful Cars). La quantité de pain à l’équilibre est représentée par le point où la courbe d’offre de marché, qui est aussi la courbe de coût marginal, rencontre la courbe de demande. Le surplus total est la totalité de l’aire comprise entre ces deux courbes. La Figure 7.13 montrait que, dans le cas du marché des Beautiful Cars, le producteur choisissait de produire une quantité inférieure à celle représentée par le point où la courbe de coût marginal rencontre la courbe de demande, conduisant à un surplus total plus faible qu’il ne l’aurait été si la production avait été au niveau représenté par ce point d’intersection.


	perte sèche
	Une perte de surplus total par rapport à une allocation Pareto-efficace.



L’allocation d’équilibre du pain en situation de concurrence est telle que le surplus total est maximisé. La Figure 8.9b montre que le surplus serait plus faible si une quantité inférieure à 5 000 miches était produite. Certains consommateurs n’ayant pas obtenu de pain seraient prêts à payer un prix supérieur au coût de production d’une miche supplémentaire, conduisant à des gains à l’échange inexploités. Les gains totaux issus de l’échange seraient plus faibles. Il y aurait une perte sèche, égale à l’aire de la zone triangulaire sur le graphique. Les producteurs perdraient des profits potentiels, et certains consommateurs seraient dans l’incapacité d’obtenir du pain pour lequel ils étaient prêts à payer.

Leibniz : Gains à l’échange
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Perte sèche



Figure 8.9b 
Perte sèche.






Si plus de 5 000 miches de pain étaient produites, le surplus associé aux miches de pain supplémentaires serait négatif : leur production coûterait plus que ce que les consommateurs seraient prêts à payer. (L’échange de cadeaux à Noël est-il un cas similaire de perte sèche ?)


  Joel Waldfogel, un économiste, a quelque peu terni l’image de sa discipline en suggérant que les échanges de cadeaux à Noël puissent résulter en une perte sèche.3 Si vous recevez un cadeau qui a moins de valeur à vos yeux que ce qu’il a coûté à celui qui vous l’a offert, alors vous pourriez dire que le surplus de cette transaction est négatif. Êtes-vous d’accord ? 4



À l’équilibre, tous les gains potentiels à l’échange sont exploités. Cette propriété – le fait que le surplus combiné des consommateurs et des producteurs soit maximisé au point où l’offre égale la demande – est vraie de manière générale : si les acheteurs aussi bien que les vendeurs sont preneurs de prix, l’allocation d’équilibre maximise la somme des gains issus de l’échange sur le marché. Nous démontrons ce résultat dans la rubrique Einstein à la fin de cette section.

Efficacité au sens de Pareto


	Pareto-efficace
	Une allocation ayant la propriété qu’il n’y a aucune allocation alternative techniquement possible qui serait plus avantageuse pour au moins une personne sans que quelqu’un d’autre n’en pâtisse.



L’allocation d’équilibre concurrentiel sur le marché du pain est telle qu’il n’est pas possible d’améliorer la situation d’un consommateur ou d’une entreprise (c’est-à-dire d’augmenter le surplus de qui que ce soit) sans dégrader celle d’au moins une autre personne. À condition que ce qui se passe sur le marché du pain n’affecte personne d’autre que les vendeurs et acheteurs participants, nous pouvons dire que cette allocation d’équilibre est efficace au sens de Pareto.

L’efficacité au sens de Pareto découle de trois hypothèses concernant le marché du pain.

Absence d’influence sur les prix

Les participants sont preneurs de prix. Ils n’ont pas de pouvoir de marché. Lorsqu’un acheteur individuel entre en relation avec un vendeur individuel, chacun sait que l’autre peut trouver un partenaire alternatif avec qui échanger au prix de marché. Les vendeurs ne peuvent pas augmenter le prix de vente en raison de la concurrence des autres vendeurs et la concurrence entre acheteurs empêche les acheteurs de le faire diminuer. Les fournisseurs vont donc choisir la quantité à produire de telle sorte que le coût marginal (le coût associé à la dernière unité produite) soit égal au prix de marché.

En revanche, le producteur d’un bien différencié dispose d’un pouvoir de négociation, car il fait face à une moindre concurrence : personne ne produit un bien identique au sien. L’entreprise utilise son pouvoir pour maintenir des prix élevés, augmentant ainsi son propre surplus mais diminuant le surplus total. Le prix est supérieur au coût marginal, de telle sorte que l’allocation est inefficace au sens de Pareto.

Un contrat complet

L’échange d’une miche de pain contre de l’argent fait l’objet d’un contrat complet entre l’acheteur et le vendeur. S’il s’avère qu’il n’y a pas de miche de pain dans le sac étiqueté « pain » quand vous rentrez chez vous, vous pouvez vous faire rembourser. Comparez cette situation avec le contrat de travail incomplet de l’Unité 6, où l’entreprise pouvait acheter le temps de l’ouvrier mais ne pouvait pas être certaine de la quantité d’effort que celui-ci fournissait. Vous verrez dans l’Unité 9 que cette caractéristique entraîne une allocation Pareto-inefficace sur le marché du travail.

Pas d’effet sur d’autres agents

Nous avons fait l’hypothèse implicite que ce qui arrive sur ce marché n’affecte personne d’autre que les acheteurs et les vendeurs. Afin de vérifier l’efficacité au sens de Pareto d’une allocation, nous devons considérer l’ensemble des individus affectés par l’échange. Si, par exemple, les activités très matinales des boulangers dérangent le sommeil des voisins, il y a alors des coûts additionnels associés à la production du pain qui doivent être pris en compte. Nous pourrions alors conclure que l’allocation d’équilibre n’est finalement pas Pareto-efficace. Nous allons étudier ce type de problèmes en détail dans l’Unité 12.

Équité

Souvenez-vous de l’Unité 5, dans laquelle nous avions vu qu’il existe deux critères pour évaluer une allocation : l’efficacité et l’équité. Même si nous pensons que l’allocation de marché est efficace au sens de Pareto, nous ne pouvons pas en conclure qu’elle est nécessairement souhaitable. Que pouvons-nous dire au sujet de l’équité sur le marché du pain ? Nous pourrions examiner la répartition des gains issus de l’échange entre les producteurs et les consommateurs : la Figure 8.9a montrait que les consommateurs aussi bien que les entreprises obtiennent un surplus et, dans l’exemple représenté, le surplus du consommateur est légèrement plus élevé que le surplus du producteur. Vous pouvez voir que cela se produit car la courbe de demande est relativement pentue par rapport à la courbe d’offre. Souvenez-vous également, à partir de ce que nous avions vu dans l’Unité 7, qu’une courbe de demande pentue correspond à une élasticité de demande faible. De même, la pente de la courbe d’offre correspond à l’élasticité de l’offre : sur la Figure 8.9a, la demande est moins élastique que l’offre.

De manière générale, la répartition du surplus total entre les consommateurs et les producteurs dépend des élasticités relatives de la demande et de l’offre.

Nous pourrions également vouloir prendre en compte le niveau de vie des participants sur le marché. Par exemple, si un étudiant modeste achetait un livre à un étudiant plus riche, nous pourrions penser qu’une situation dans laquelle l’acheteur paye un prix inférieur au prix de marché (plus proche du prix de réserve du vendeur) serait préférable à l’allocation sur un marché concurrentiel, car elle serait plus juste. Ou encore, si les consommateurs sur le marché du pain étaient extrêmement pauvres, nous pourrions penser qu’une loi fixant un prix maximum du pain inférieur à 2 € serait désirable, afin d’atteindre une allocation plus équitable (quoique Pareto-inefficace).5 Dans l’Unité 11, nous examinerons les effets d’une telle régulation des marchés.

L’efficacité au sens de Pareto d’une allocation d’équilibre concurrentiel est souvent interprétée comme un puissant argument en faveur des marchés comme mécanisme d’allocation des ressources. Il faut toutefois veiller à ne pas exagérer la valeur de ce résultat.


  	L’allocation peut ne pas être efficace au sens de Pareto : il se pourrait que nous ayons omis de prendre en compte certains aspects de l’allocation.

  	Il existe d’autres facteurs importants à prendre en considération : l’équité, par exemple.

  	Les agents preneurs de prix sont rares dans la vraie vie : il n’est pas aussi simple que vous pourriez le penser de trouver des comportements correspondant à notre modèle simple du marché du pain (comme nous le verrons dans la Section 8.9).




	disposition à payer (DAP)
	Un indicateur de la valeur attribuée à un bien par un individu, mesurée par la somme maximale que cet individu est prêt à payer pour obtenir une unité de ce bien. Voir également : disposition à accepter.
	disposition à accepter (DAA)
	Le prix de réserve d’un vendeur potentiel, qui serait prêt à vendre une unité seulement à un prix au moins aussi élevé. Voir également : disposition à payer.




  Exercice 8.3 Maximiser le surplus

  Considérez un marché de billets pour un match de football. Six supporters de l’équipe bleue voudraient acheter des billets ; les valeurs qu’ils accordent chacun à ces billets (leur DAP) sont de 8, 7, 6, 5, 4 et 3. Le graphique ci-dessous présente la « courbe » de demande. Six supporters de l’équipe rouge ont déjà des billets, pour lesquels leurs prix de réserve (DAA) sont de 2, 3, 4, 5, 6 et 7.

  


            [image:  ]






  
    	Dessinez les « courbes » d’offre et de demande sur un même graphique (indice : la courbe d’offre a une forme d’escalier, comme la courbe de demande).

  

  Supposez que toutes les transactions doivent se dérouler à un prix unique, comme sur un marché concurrentiel où les acheteurs et les vendeurs sont des preneurs de prix.

  
    	Montrez qu’à l’équilibre, quatre transactions ont lieu.

    	Quel est le prix d’équilibre ?

    	Calculez le surplus du consommateur (acheteur) en sommant le surplus des quatre acheteurs qui prennent part à l’échange.

    	De même, calculez le surplus du producteur (vendeur).

    	Déduisez-en le surplus total à l’équilibre.

    	Supposez maintenant que le marché fonctionne par du marchandage entre des acheteurs et vendeurs individuels. Trouvez le moyen de former des paires vendeur-acheteur de telle sorte que plus de quatre transactions aient lieu (indice : supposez que l’acheteur ayant la DAP la plus élevée achète le billet du vendeur ayant la DAA la plus élevée.)

    	Dans ce cas, calculez le surplus de chaque échange.

    	Comparez le surplus total dans ce cas au surplus total à l’équilibre.

    	En partant de l’allocation des billets issue du marchandage, dans laquelle les supporters bleus obtiennent au moins cinq tickets, est-il possible d’organiser des échanges supplémentaires pour augmenter le bien-être d’un supporter sans diminuer le bien-être d’un autre ?

  




  Exercice 8.4 Surplus et perte sèche

  
    	Tracez un graphique illustrant le marché concurrentiel du pain, montrant l’équilibre où 5 000 miches de pain sont vendues au prix de 2 € chacune.

    	Supposez à présent que les boulangeries se regroupent pour former un cartel. Elles s’entendent pour augmenter le prix à 2,70 € et réduisent conjointement la production afin de fournir le nombre exact de miches demandées par les consommateurs à ce prix. Grisez les zones du graphique pour indiquer le surplus du consommateur, celui du producteur et la perte sèche induite par le cartel.

    	Pour quels types de biens vous attendez-vous à observer une offre très élastique ?

    	Dessinez des graphiques illustrant la manière dont la part des gains issus de l’échange allant aux producteurs dépend de l’élasticité de l’offre.

  




  Question 8.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Sur la Figure 8.9a, la quantité et le prix d’équilibre du marché du pain sont représentés par le point de coordonnées (Q* ; P*) = (5 000 ; 2 €). Supposez que le maire établisse un arrêté obligeant les boulangeries à satisfaire toutes les demandes de miches de pain des consommateurs au prix de 1,50 €. Lesquelles de ces affirmations sont correctes ?

  
    	Les surplus du consommateur et du producteur augmentent tous deux.

    	Le surplus du producteur augmente, mais le surplus du consommateur diminue.

    	Le surplus du consommateur augmente, mais le surplus du producteur diminue.

    	Le surplus total est plus faible qu’à l’équilibre de marché.

  

  
    	Le surplus du producteur est plus faible, car le prix est inférieur au coût marginal.

    	Le surplus du consommateur est plus élevé, car le prix des 5 000 premières miches est plus faible et inférieur à la DAP des consommateurs pour les miches supplémentaires.

    	Les consommateurs bénéficient du prix réduit, mais les producteurs perdent une partie de leur surplus car le prix est inférieur au coût marginal de production.

    	Il y a une perte sèche, mesurée par l’aire du triangle formé par les courbes d’offre et de demande et la droite verticale à droite du point d’équilibre.

  




  Question 8.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Lesquelles de ces affirmations concernant l’allocation d’équilibre concurrentiel sont correctes ?

  
    	Il s’agit de la meilleure allocation possible.

    	Ni le surplus du consommateur ni celui du producteur ne peuvent être augmentés sans diminuer le surplus d’un agent.

    	L’allocation doit être Pareto-efficace.

    	Le surplus total de l’échange est maximisé.

  

  
    	L’allocation maximise le surplus total, mais cela ne veut pas dire qu’elle est la meilleure pour toutes les parties sur le marché – on pourrait par exemple la juger inéquitable.

    	Cela est nécessairement vrai, car l’allocation maximise le surplus total.

    	L’allocation d’équilibre peut ne pas être Pareto-efficace si elle affecte quelqu’un d’autre que les vendeurs et les acheteurs.

    	Il s’agit d’une propriété générale de l’équilibre concurrentiel.

  




  Einstein Surplus total et DAP

  Quel que soit le fonctionnement du marché et quels que soient les prix payés, nous pouvons calculer le surplus du consommateur en additionnant, pour chacune des personnes qui achètent, la différence entre sa DAP et le prix qu’elle paie. Le surplus du producteur se calcule en additionnant, pour chaque unité produite, la différence entre le prix reçu et son coût marginal de production :

  

  

  Ensuite, en calculant le surplus total, les prix payés et reçus s’annulent lorsqu’il n’y a pas de taxes :

  

  Lorsque les acheteurs et les vendeurs sont preneurs de prix, et lorsque le prix égalise l’offre et la demande, le surplus total est aussi élevé que possible car les clients ayant les DAP les plus élevées achètent le produit et les unités de produit ayant les coûts marginaux les plus faibles sont vendues. Chaque transaction implique un acheteur ayant une DAP plus élevée que la valeur de réserve du vendeur, de telle sorte que le surplus baisserait si une de ces transactions n’avait pas lieu. Et si nous tentions d’inclure ne serait-ce qu’une unité produite de plus dans ce calcul, le surplus baisserait également car les DAP seraient plus faibles que les Cm.
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8.6 Changements d’offre et de demande

Le quinoa est une céréale cultivée sur l’Altiplano, un haut plateau désertique des Andes en Amérique du Sud. C’est un aliment de base traditionnel au Pérou et en Bolivie. Ces dernières années, ses qualités nutritionnelles devenant de plus en plus connues, on observe une très forte augmentation de la demande de la part de consommateurs aisés et soucieux de leur santé en Europe et en Amérique du Nord. Les Figures 8.10a-c montrent comment le marché a changé. Vous pouvez voir sur les Figures 8.10a et 8.10b qu’entre 2001 et 2011 le prix du quinoa a triplé et la production quasiment doublé. La Figure 8.10c souligne l’ampleur de l’augmentation de la demande : la valeur des importations de quinoa est passée de 2,4 millions seulement à 43,7 millions de dollars en dix ans.
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Production de quinoa



Figure 8.10a 
Production de quinoa.






Jose Daniel Reyes et Julia Oliver. ‘Quinoa: The Little Cereal That Could’ The Trade Post. 22 novembre 2013. Données de base provenant de l’Organisation des Nations unies pour l’alimentation et l’agriculture. FAOSTAT Database.






Pour les pays producteurs, ces changements représentent une aubaine toute relative. Alors que le produit à la base de leur alimentation est devenu cher pour les consommateurs pauvres, les agriculteurs – qui font partie des plus pauvres – tirent avantage de l’explosion des exportations. D’autres pays cherchent maintenant à savoir si le quinoa peut être cultivé sous d’autres climats. La France et les États-Unis sont ainsi devenus des producteurs importants.




            [image: Prix du quinoa au producteur : Prix du quinoa au producteur ]



Prix du quinoa au producteur



Figure 8.10b 
Prix du quinoa au producteur.






Jose Daniel Reyes et Julia Oliver. ‘Quinoa: The Little Cereal That Could’ The Trade Post. 22 novembre 2013. Données de base provenant de l’Organisation des Nations unies pour l’alimentation et l’agriculture. FAOSTAT Database.






Comment expliquer l’augmentation rapide du prix du quinoa ? Dans cette section, nous examinons les effets de variations de l’offre et de la demande à l’aide des exemples simples des marchés des livres et du pain. À la fin de cette section, vous saurez appliquer cette analyse au cas réel du quinoa.




            [image: Importations mondiales de quinoa : Importations mondiales de quinoa ]



Importations mondiales de quinoa



Figure 8.10c 
Importations mondiales de quinoa.






Reyes, Jose Daniel, et Julia Oliver. ‘Quinoa: The Little Cereal That Could’ The Trade Post. 22 novembre 2013. Données de base provenant de l’Organisation des Nations unies pour l’alimentation et l’agriculture. FAOSTAT Database.






Augmentation de la demande

Sur le marché des manuels d’occasion, la demande vient des nouveaux étudiants s’inscrivant au cours et l’offre vient des étudiants ayant suivi le cours l’année précédente. Sur la Figure 8.11, nous avons tracé l’offre et la demande pour les manuels lorsque le nombre d’étudiants s’inscrivant au cours reste stable, à 40 par an. À l’équilibre, représenté par le point A, le prix est de 8 $ et 24 livres sont vendus. Supposons maintenant qu’en l’espace d’un an, le cours soit devenu plus populaire. La Figure 8.11 indique ce qui se produirait alors.





            [image: Augmentation de la demande de livres. ]



Figure 8.11 
Augmentation de la demande de livres.









            [image: Point d’équilibre initial : Aux niveaux initiaux d’offre et de demande, l’équilibre est en A. Le prix est de 8 $, 24 livres sont vendus. ]



Point d’équilibre initial



Aux niveaux initiaux d’offre et de demande, l’équilibre est en A. Le prix est de 8 $, 24 livres sont vendus.









            [image: Augmentation de la demande : Si une année le nombre d’étudiants inscrits venait à augmenter, il y aurait davantage d’étudiants souhaitant acheter le livre pour chaque niveau de prix possible. La courbe de demande se déplace donc vers la droite. ]



Augmentation de la demande



Si une année le nombre d’étudiants inscrits venait à augmenter, il y aurait davantage d’étudiants souhaitant acheter le livre pour chaque niveau de prix possible. La courbe de demande se déplace donc vers la droite.









            [image: Demande excédentaire lorsque le prix est de 8 $ : Si le prix restait à 8 $, il y aurait une demande de livres excédentaire : il y aurait plus d’acheteurs que de vendeurs. ]



Demande excédentaire lorsque le prix est de 8 $



Si le prix restait à 8 $, il y aurait une demande de livres excédentaire : il y aurait plus d’acheteurs que de vendeurs.









            [image: Nouveau point d’équilibre : Le nouvel équilibre est représenté par le point B, avec un prix de 10 $ et 32 livres vendus. L’augmentation de la demande a conduit à une augmentation de la quantité et du prix d’équilibre. ]



Nouveau point d’équilibre



Le nouvel équilibre est représenté par le point B, avec un prix de 10 $ et 32 livres vendus. L’augmentation de la demande a conduit à une augmentation de la quantité et du prix d’équilibre.








L’augmentation de la demande mène à un nouvel équilibre, où 32 livres sont vendus au prix unitaire de 10 $. Si le prix était resté inchangé, il y aurait eu un excès de demande motivant les vendeurs à augmenter leurs prix. Au nouvel équilibre, le prix et la quantité sont tous deux plus élevés. Certains étudiants qui n’auraient pas vendu leur livre pour 8 $ le vendent désormais au prix plus élevé. Notez cependant que, bien que la demande ait augmenté, tous les étudiants qui auraient acheté le livre à 8 $ ne l’achètent pas au nouvel équilibre : ceux dont la DAP se situe entre 8 et 10 $ ne veulent plus l’acheter.

Lorsque nous parlons d’« augmentation de la demande », il est important de faire attention à ce que cela signifie exactement.


  	La demande est plus élevée pour chacun des prix possibles, d’où un déplacement de la courbe de demande.

  	En réponse à ce déplacement, il y a un changement de prix.

  	Cela mène à une augmentation de la quantité mise sur le marché.

  	Ce changement correspond à un mouvement le long de la courbe d’offre.

  	Mais la courbe d’offre elle-même n’a pas bougé (le nombre de vendeurs et leur prix de réserve n’ont pas changé), donc nous ne parlons pas d’« augmentation de l’offre ».



Suivant une augmentation de la demande, la quantité d’équilibre augmente, ainsi que le prix. Vous pouvez voir sur la Figure 8.11 que plus la courbe d’offre est pentue (inélastique), plus l’augmentation du prix est importante, et moins celle de la quantité l’est. Si la courbe d’offre est assez plate (élastique), alors l’augmentation de prix sera faible et la quantité vendue réagira davantage au choc de demande.

Augmentation de l’offre due à une amélioration de la productivité

En revanche, en guise d’exemple d’augmentation de l’offre, repensez au marché du pain dans une ville. Rappelez-vous que la courbe d’offre représente le coût marginal de production du pain. Supposez que les boulangeries adoptent une nouvelle technique de production permettant à chaque ouvrier de faire du pain plus rapidement. Cela induit une baisse du coût marginal associé à la production d’une miche, quel que soit le niveau de production. En d’autres termes, la courbe de coûts marginaux de chaque boulangerie se décale vers le bas.

La Figure 8.12 présente les courbes d’offre et de demande initiales des boulangeries. Quand la courbe Cm de chaque boulangerie baisse, la courbe d’offre de marché du pain en fait autant. Regardez la Figure 8.12 pour voir ce qu’il se passe ensuite.





            [image: Augmentation de l’offre de pain : baisse du Cm : Augmentation de l’offre de pain : baisse du Cm. ]



Augmentation de l’offre de pain : baisse du Cm



Figure 8.12 
Augmentation de l’offre de pain : baisse du Cm.









            [image: Point d’équilibre initial : Les boulangeries de la ville démarrent au point A, avec une production de 5 000 miches, vendues au prix unitaire de 2 €. ]



Point d’équilibre initial



Les boulangeries de la ville démarrent au point A, avec une production de 5 000 miches, vendues au prix unitaire de 2 €.









            [image: Diminution des coûts marginaux : La courbe d’offre de marché se déplace ensuite en raison de la diminution des coûts marginaux des boulangeries. Elle se déplace vers le bas, car à chaque niveau de production, le coût marginal (et donc le prix auquel elles sont prêtes à fournir du pain) est plus faible. ]



Diminution des coûts marginaux



La courbe d’offre de marché se déplace ensuite en raison de la diminution des coûts marginaux des boulangeries. Elle se déplace vers le bas, car à chaque niveau de production, le coût marginal (et donc le prix auquel elles sont prêtes à fournir du pain) est plus faible.









            [image: Augmentation de l’offre : La courbe d’offre s’est déplacée vers le bas. Une autre manière de voir ce changement est de dire que la courbe d’offre s’est déplacée vers la droite. Comme les coûts ont baissé, la quantité mise sur le marché par les boulangeries pour chaque niveau de prix sera plus élevée – ce qui revient à une augmentation de l’offre. ]



Augmentation de l’offre



La courbe d’offre s’est déplacée vers le bas. Une autre manière de voir ce changement est de dire que la courbe d’offre s’est déplacée vers la droite. Comme les coûts ont baissé, la quantité mise sur le marché par les boulangeries pour chaque niveau de prix sera plus élevée – ce qui revient à une augmentation de l’offre.









            [image: Offre excédentaire lorsque le prix reste 2 € : L’effet de la baisse du coût marginal est une augmentation de l’offre sur le marché. Au prix d’origine, il y a plus de pain que ce que les acheteurs veulent acheter (offre excédentaire). Les boulangeries seront enclines à baisser leurs prix. ]



Offre excédentaire lorsque le prix reste 2 €



L’effet de la baisse du coût marginal est une augmentation de l’offre sur le marché. Au prix d’origine, il y a plus de pain que ce que les acheteurs veulent acheter (offre excédentaire). Les boulangeries seront enclines à baisser leurs prix.









            [image: Nouveau point d’équilibre : Le nouvel équilibre de marché se trouve en B, où plus de pains sont vendus et le prix est plus faible. La courbe de demande n’a pas changé de place, mais la baisse du prix a conduit à une augmentation de la quantité de pain demandée, le long de la courbe de demande. ]



Nouveau point d’équilibre



Le nouvel équilibre de marché se trouve en B, où plus de pains sont vendus et le prix est plus faible. La courbe de demande n’a pas changé de place, mais la baisse du prix a conduit à une augmentation de la quantité de pain demandée, le long de la courbe de demande.








L’amélioration de la technologie de fabrication du pain conduit à :


  	une augmentation de l’offre ;

  	une baisse du prix du pain ;

  	une augmentation de la quantité vendue.



Leibniz : Changements d’offre et de demande

Comme dans l’exemple de l’augmentation de la demande, un ajustement des prix est nécessaire pour que le marché retourne à l’équilibre. De tels changements d’offre ou de demande sont souvent appelés chocs en analyse économique. Nous spécifions tout d’abord un modèle économique et trouvons l’équilibre. Puis nous observons la manière dont l’équilibre change lorsqu’un élément change – lorsque le modèle reçoit un choc. Le choc est dit exogène car le modèle n’explique pas pourquoi il s’est produit : le modèle explique les conséquences, mais pas les causes.


	choc
	Un changement exogène dans une ou plusieurs des données fondamentales utilisées dans un modèle.
	exogène
	Qui vient de l’extérieur du modèle plutôt que résultant des mécanismes du modèle lui-même. Voir également : endogène.



Augmentation de l’offre : augmentation du nombre de boulangeries sur le marché

Une autre cause d’un changement de l’offre sur un marché est l’entrée de nouvelles entreprises ou la sortie d’entreprises existantes. Nous avons analysé l’équilibre du marché du pain dans le cas où il y avait 50 boulangeries dans la ville. Rappelez-vous la Section 8.4 montrant qu’au prix d’équilibre (2 €) chaque boulangerie est sur une courbe d’isoprofit plus haute que la courbe de coût moyen. Si les profits économiques sont supérieurs à zéro, les entreprises reçoivent une rente économique, incitant d’autres entreprises à investir dans le secteur de la boulangerie.


	coûts d’entrée
	Coût initiaux qui seraient subis quand un vendeur entre dans un marché ou une industrie. Ceux-ci incluent les coûts d’acquisition et d’équipement de nouveaux locaux, la recherche et développement, les brevets nécessaires, ainsi que les coûts liés à la recherche et l’embauche du personnel.



Puisqu’il y est possible de réaliser des profits supérieurs aux profits normaux en vendant du pain dans cette ville, de nouvelles boulangeries peuvent décider d’entrer sur le marché. Il y aura quelques coûts d’entrée à payer, par exemple liés à l’acquisition et à l’équipement des locaux, mais s’ils ne sont pas trop élevés (ou si la revente des locaux et des équipements en cas d’échec est facile), cela vaut la peine de se lancer.

Souvenez-vous que nous pouvons déterminer la courbe d’offre de marché en additionnant les quantités de pain mises sur le marché par chaque entreprise, pour chaque niveau de prix donné. Quand des boulangeries supplémentaires entrent sur le marché, davantage de pain est mis sur le marché pour chaque niveau de prix. Bien que la raison de l’augmentation de l’offre soit différente de celle du cas précédent, l’effet sur l’équilibre de marché est le même : une baisse des prix et une augmentation des ventes de pain. La Figure 8.13 présente les effets sur l’équilibre. De nouveau, la situation initiale est représentée par le point A, où les boulangeries vendent 5 000 miches de pain à 2 € pièce. L’entrée de nouvelles entreprises déplace la courbe d’offre vers l’extérieur. Un plus grand nombre de miches de pain est à vendre pour chaque niveau de prix, de telle sorte qu’au prix d’origine, il y aurait un excès d’offre. Le nouvel équilibre est au point B, caractérisé par un prix plus faible et plus de ventes de pain.




            [image: Augmentation de l’offre de pain : plus d’entreprises entrent sur le marché : Augmentation de l’offre de pain : plus d’entreprises entrent sur le marché ]



Augmentation de l’offre de pain : plus d’entreprises entrent sur le marché



Figure 8.13 
Augmentation de l’offre de pain : plus d’entreprises entrent sur le marché.






Il est peu probable que l’entrée de nouvelles entreprises sur le marché soit accueillie favorablement par les boulangeries existantes. Leurs coûts n’ont pas changé mais le prix de marché a chuté à 1,75 €, de telle sorte qu’elles réalisent moins de profits qu’auparavant. Comme nous le verrons à l’Unité 11, l’entrée de nouvelles entreprises sur le marché peut parfois réduire les profits économiques à zéro, éliminant totalement les rentes.


  Exercice 8.5 Le marché du quinoa

  Revenez au cas du marché du quinoa. Les changements représentés sur les Figures 8.10a–c peuvent être analysés comme des déplacements d’offre et de demande.

  
    	Supposez qu’il y ait une augmentation inattendue de la demande de quinoa au début des années 2000 (un déplacement de la courbe de demande). À quelle évolution des prix et quantités vous attendriez-vous dans un premier temps ?

    	En supposant que la demande continue d’augmenter au cours des années suivantes, comment pensez-vous que les agriculteurs ont réagi ?

    	Pourquoi le prix est-il resté constant jusqu’en 2007 ?

    	Comment pourriez-vous expliquer la hausse rapide des prix en 2008 et 2009 ?

    	Pensez-vous que le prix finira par baisser pour retrouver son niveau d’origine ?

  

  




  Exercice 8.6 Prix, chocs et révolutions

  Les historiens ont généralement expliqué la vague de révolutions en Europe en 1848 par des facteurs socio-économiques de long terme et l’essor d’idées radicales. Toutefois, une mauvaise récolte de blé en 1845 a entraîné des pénuries alimentaires et une flambée des prix, dont il est possible qu’elles aient contribué à ces changements brutaux.6

  Le tableau ci-après présente le prix moyen et le prix maximum du blé entre 1838 et 1845, comparé à celui d’un métal, l’argent. Les pays sont séparés en trois groupes : ceux où des révolutions violentes ont eu lieu, ceux où un changement constitutionnel majeur s’est produit sans violence généralisée et ceux n’ayant pas connu de révolution.

  
    	Expliquez en utilisant les courbes d’offre et de demande comment une mauvaise récolte de blé a pu entraîner une augmentation des prix et une pénurie alimentaire.

    	Trouvez une manière de présenter les données ci-dessous pour montrer que c’est l’ampleur du choc de prix, plutôt que le niveau des prix, qui est associée à la probabilité d’une révolution.

    	Pensez-vous qu’il s’agisse d’une explication plausible pour les révolutions observées ?

    	Un journaliste a suggéré que des facteurs similaires ont pu jouer un rôle dans le Printemps arabe en 2010. Lisez le billet sur son blog. Que pensez-vous de cette hypothèse ?

  

  



  
    	
    	
    	Prix moyen 1838–1845
    	Prix maximum 1845–1848
  

  
    	Révolution violente 1848
    	Autriche 
    	52,9
    	104,0
  

  
    	Pays de Bade 
    	77,0
    	136,6
  

  
    	Bavière
    	70,0
    	127,3
  

  
    	Bohème 
    	61,5
    	101,2
  

  
    	France 
    	93,8
    	149,2
  

  
    	Hambourg
    	67,1
    	108,7
  

  
    	Hesse-Darmstadt
    	76,7
    	119,7
  

  
    	Hongrie
    	39,0
    	92,3
  

  
    	Lombardie
    	88,3
    	119,9
  

  
    	Mecklembourg-Schwerin
    	72,9
    	110,9
  

  
    	États pontificaux
    	74,0
    	105,1
  

  
    	Prusse
    	71,2
    	110,7
  

  
    	Saxe 
    	73,3
    	125,2
  

  
    	Suisse
    	87,9
    	146,7
  

  
    	Wurtemberg
    	75,9
    	128,7
  

  
    	Changement immédiat de Constitution 1848
    	Belgique 
    	93,8
    	140,1
  

  
    	Brême 
    	76,1
    	109,5
  

  
    	Brunswick 
    	62,3
    	100,3
  

  
    	Danemark 
    	66,3
    	81,5
  

  
    	Pays-Bas 
    	82,6
    	136,0
  

  
    	Oldenbourg 
    	52,1
    	79,3
  

  
    	Pas de révolution 1848
    	Angleterre 
    	115,3
    	134,7
  

  
    	Finlande 
    	73,6
    	73,7
  

  
    	Norvège 
    	89,3
    	119,7
  

  
    	Russie 
    	50,7
    	44,1
  

  
    	Espagne 
    	105,3
    	141,3
  

  
    	Suède 
    	75,8
    	81,4
  









Helge Berger et Mark Spoerer. 2001. ‘Economic Crises and the European Revolutions of 1848.’ The Journal of Economic History 61 (2): pp. 293–326.









  Question 8.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 8.8 indique que l’équilibre sur le marché du pain est de 5 000 miches de pain par jour, vendues au prix de 2 € pièce. Un an plus tard, nous constatons que le prix d’équilibre de marché a baissé à 1,50 €. Que pouvons-nous en conclure ?

  
    	La diminution du prix doit avoir été causée par un déplacement vers le bas de la courbe de demande.

    	La diminution du prix doit avoir été causée par un déplacement vers le bas de la courbe d’offre.

    	La diminution du prix pourrait avoir été causée par un déplacement de l’une des deux courbes.

    	Au prix de 1,50 €, il y aura une demande excédentaire de pain.

  

  
    	Il ne s’agit pas de l’unique cause possible d’une diminution du prix du pain.

    	Il ne s’agit pas de l’unique cause possible d’une diminution du prix du pain.

    	Un déplacement vers le bas de n’importe laquelle des deux courbes entraînerait une diminution du prix. Si nous savions si la quantité produite a augmenté ou diminué, nous pourrions déterminer quelle courbe a été déplacée.

    	Au prix d’équilibre de marché, il n’y a ni demande excédentaire, ni offre excédentaire.

  




  Question 8.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelles de ces affirmations est correcte ?

  
    	Une baisse du taux d’intérêt des emprunts immobiliers entraînerait un déplacement vers le haut de la courbe de demande pour les maisons neuves.

    	Le lancement d’un nouveau smartphone Sony entraînerait un déplacement vers le haut de la courbe de demande pour les iPhones déjà sur le marché.

    	Une diminution du prix du pétrole entraînerait un déplacement vers le haut de la courbe de demande du pétrole.

    	Une diminution du prix du pétrole entraînerait un déplacement vers le bas de la courbe d’offre du plastique.

  

  
    	Si contracter un prêt immobilier devient moins cher, davantage d’individus désireront acheter des maisons, pour chaque niveau de prix.

    	La mise sur le marché d’un bien substitut diminuerait la demande, correspondant à un déplacement vers le bas de la courbe de demande.

    	La quantité de pétrole demandée augmenterait, par un déplacement le long de la courbe de demande ; la courbe elle-même ne serait pas déplacée.

    	Le coût marginal de production du plastique diminuerait, entraînant un déplacement vers le bas de la courbe d’offre.

  



    22

8.7 Effets de la fiscalité

Les États peuvent utiliser la fiscalité pour générer des recettes (afin de financer les dépenses publiques ou pour redistribuer les ressources) ou pour influencer d’une autre manière l’allocation des biens et services, par exemple parce que l’État considère qu’un certain bien est néfaste. Le modèle d’offre et de demande est un outil utile pour analyser les effets de la fiscalité.

Utiliser la fiscalité pour augmenter les recettes publiques

L’utilisation de la fiscalité pour augmenter les recettes publiques a une longue histoire (cf. Unité 22). Prenez l’impôt sur le sel, par exemple. De temps immémorial le sel a été utilisé dans le monde entier comme conservateur, permettant de stocker, de transporter et d’échanger les aliments. Dans la Chine ancienne, il était préconisé de le taxer, puisque les gens en avaient besoin quelqu’en soit le prix. Les impôts sur le sel constituaient un outil efficace mais souvent mal vu utilisé par les élites dirigeantes de l’Inde ancienne et par les rois du Moyen Âge. Le fort ressentiment à l’encontre de fortes taxes sur le sel a joué un rôle important dans la Révolution française et Gandhi a mené des manifestations contre l’impôt sur le sel imposé par les Britanniques en Inde.

La Figure 8.14 illustre le fonctionnement d’un impôt sur le sel. Initialement, l’équilibre de marché est représenté par le point A : le prix est P* et la quantité de sel échangée est Q*. Supposez qu’un impôt sur la vente correspondant à 30 % du prix soit appliqué sur le sel, payé à l’État par les producteurs. Si les producteurs doivent payer cet impôt de 30 %, alors leur coût marginal de production de chaque unité de sel augmente de 30 %. La courbe d’offre se déplace donc : le prix est 30 % plus élevé pour toute quantité.





            [image: Effets d’un impôt sur le sel de 30 % : Effets d’un impôt sur le sel de 30 %. ]



Effets d’un impôt sur le sel de 30 %



Figure 8.14 
Effets d’un impôt sur le sel de 30 %.









            [image: Équilibre initial : Initialement, l’équilibre de marché se trouve au point A. Le prix est de P* et la quantité de sel vendue est Q*. ]



Équilibre initial



Initialement, l’équilibre de marché se trouve au point A. Le prix est de P* et la quantité de sel vendue est Q*.









            [image: Impôt de 30 % : Un impôt de 30 % est imposé aux producteurs de sel. Leurs coûts marginaux s’en trouvent augmentés de 30 % quelle que soit la quantité produite. La courbe d’offre se déplace. ]



Impôt de 30 %



Un impôt de 30 % est imposé aux producteurs de sel. Leurs coûts marginaux s’en trouvent augmentés de 30 % quelle que soit la quantité produite. La courbe d’offre se déplace.









            [image: Nouvel équilibre : Le nouvel équilibre se trouve en B. Le prix payé par les consommateurs a augmenté pour atteindre P1 et la quantité a baissé à Q1. ]



Nouvel équilibre



Le nouvel équilibre se trouve en B. Le prix payé par les consommateurs a augmenté pour atteindre P1 et la quantité a baissé à Q1.









            [image: Impôts payés à l’État : Le prix reçu par les producteurs (après paiement de l’impôt) est P0. La flèche double indique le montant de l’impôt payé à l’État sur chaque unité de sel vendue. ]



Impôts payés à l’État



Le prix reçu par les producteurs (après paiement de l’impôt) est P0. La flèche double indique le montant de l’impôt payé à l’État sur chaque unité de sel vendue.








Le nouvel équilibre est représenté par le point B, où une plus faible quantité de sel est échangée. Bien que le prix payé par les consommateurs ait augmenté, notez qu’il n’est pas 30 % plus élevé qu’auparavant. Le prix payé par les consommateurs, P1, est 30 % plus élevé que le prix reçu par les producteurs (net d’impôts), P0. Les producteurs reçoivent un prix plus faible qu’avant, produisent moins et obtiennent des profits plus faibles. Cet exemple illustre un aspect important de l’imposition : celui qui paie l’impôt n’est pas nécessairement celui qui en ressent tous les effets. Dans le cas présent, bien que ce soient les producteurs qui paient l’impôt, l’incidence fiscale pèse en partie sur les consommateurs et en partie sur les producteurs.


	incidence fiscale
	L’effet d’une taxe, d’un impôt sur le bien-être des acheteurs, des vendeurs ou des deux.



La Figure 8.15 présente les effets de l’impôt sur le surplus du consommateur et le surplus du producteur.


  	Le surplus du consommateur diminue : les consommateurs paient un prix plus élevé et achètent moins de sel.

  	Le surplus du producteur diminue : les producteurs produisent moins et perçoivent un prix net plus faible.

  	Le surplus total diminue : même en prenant en compte les recettes fiscales de l’État, l’impôt cause une perte sèche.







            [image: Fiscalité et perte sèche : Fiscalité et perte sèche. ]
            [image: Fiscalité et perte sèche : Fiscalité et perte sèche. ]



Fiscalité et perte sèche



Figure 8.15 
Fiscalité et perte sèche.









            [image: Gains issus de l’échange maximisés : Avant la mise en place de l’impôt, l’allocation d’équilibre en A maximise les gains issus de l’échange. Dans le graphique du haut, le triangle rouge représente le surplus du consommateur et le triangle bleu le surplus du producteur. ]



Gains issus de l’échange maximisés



Avant la mise en place de l’impôt, l’allocation d’équilibre en A maximise les gains issus de l’échange. Dans le graphique du haut, le triangle rouge représente le surplus du consommateur et le triangle bleu le surplus du producteur.









            [image: Un impôt réduit le surplus du consommateur : L’impôt réduit la quantité échangée à Q1 et augmente le prix payé par les consommateurs, de P* à P1. Le surplus du consommateur diminue. ]



Un impôt réduit le surplus du consommateur



L’impôt réduit la quantité échangée à Q1 et augmente le prix payé par les consommateurs, de P* à P1. Le surplus du consommateur diminue.









            [image: Un impôt réduit le surplus du producteur : Les producteurs vendent un quantité plus faible et le prix qu’ils reçoivent diminue de P* à P0. Le surplus du producteur diminue. ]



Un impôt réduit le surplus du producteur



Les producteurs vendent un quantité plus faible et le prix qu’ils reçoivent diminue de P* à P0. Le surplus du producteur diminue.









            [image: Recettes fiscales et perte sèche : Un impôt égal à (P1 – P0) est payé sur chacune des Q1 unités de sel vendues. L’aire du rectangle vert représente les recettes fiscales totales. Il y a une perte sèche égale à l’aire du triangle blanc. ]



Recettes fiscales et perte sèche



Un impôt égal à (P1 – P0) est payé sur chacune des Q1 unités de sel vendues. L’aire du rectangle vert représente les recettes fiscales totales. Il y a une perte sèche égale à l’aire du triangle blanc.








Lorsqu’un impôt sur le sel est mise en place, le surplus total issu du commerce sur le marché du sel est donné par :



Étant donné que la quantité de sel échangée n’est plus au niveau qui maximise les gains issus de l’échange, l’impôt a créé une perte sèche.

En général, la fiscalité affecte les prix et les prix affectent les décisions des acheteurs et des vendeurs, ce qui peut causer une perte sèche. Afin de générer autant de recettes que possible, l’État préférera imposer les produits pour lesquels la demande n’est pas très sensible au prix, de telle sorte que la baisse de la quantité échangée reste faible – c’est-à-dire des biens ayant une faible élasticité de demande. Voilà pourquoi on recommandait dans la Chine ancienne de taxer le sel.

Nous pouvons voir le surplus total comme étant une mesure du bien-être d’une société prise dans son ensemble (à condition que les recettes fiscales soient utilisées au bénéfice de la société). Il existe donc une seconde raison pour laquelle un État préoccupé par le bien-être des citoyens préfère imposer des biens ayant une faible élasticité de demande : la perte de surplus total est plus faible. L’effet total de l’impôt dépend de ce que l’État fait de l’argent collecté :


  	Si l’État dépense les recettes fiscales pour fournir des biens et des services qui améliorent le bien-être de la population : alors l’impôt et les dépenses qui en résultent peuvent améliorer le bien-être public – bien qu’il réduise le surplus sur le marché spécifique qui est taxé.

  	Si l’État dépense les recettes fiscales dans des activités qui ne contribuent pas au bien-être de la population : alors la perte de surplus des consommateurs correspond seulement à une réduction de leur niveau de vie.



Par conséquent, la fiscalité peut tout aussi bien améliorer que réduire le bien-être général. Tout au plus, nous pouvons affirmer de manière générale qu’imposer un bien dont la demande est inélastique est une manière efficace de transférer le surplus des consommateurs à l’État.

Le pouvoir qu’a l’État de lever l’impôt est un peu similaire au pouvoir de détermination des prix d’une entreprise vendant un bien différencié. L’État utilise son pouvoir pour augmenter le prix et collecter des recettes, tout en réduisant la quantité vendue. Sa capacité à lever l’impôt dépend des institutions qu’il peut mobiliser afin d’appliquer et de percevoir les impôts.

L’une des raisons expliquant la popularité de l’impôt sur le sel dans le passé est la relative facilité pour un souverain puissant de prendre le contrôle total de la production de sel et d’agir dans certains cas comme un monopoliste. Dans le fameux cas de la gabelle (nom donné à l’impôt royal sur le sel en France), la monarchie française contrôlait non seulement l’ensemble de la production, mais forçait aussi ses sujets à acheter jusqu’à 7 kg de sel par an.

En mars et avril 1930, le prix artificiellement élevé du sel en Inde britannique fut à l’origine de l’une des étapes marquantes du mouvement d’indépendance : la Marche du sel de Mahatma Gandhi, qui visait à collecter le sel de l’océan Indien. De même en 1773, lors de ce qui allait plus tard être appelé la Boston Tea Party, les colons américains opposés à l’impôt colonial britannique sur le thé ont jeté à l’eau une cargaison de thé dans le port de Boston.

La résistance à l’égard des impôts sur les biens inélastiques émerge précisément pour la raison pour laquelle on les met en place : il est difficile d’y échapper !

Dans de nombreuses économies modernes, les institutions en charge de la collecte des impôts sont bien implantées et jouissent généralement d’un consentement démocratique. Tant que les impôts en vigueur paraissent justes aux yeux des citoyens, leur utilisation pour augmenter les recettes de l’État est acceptée comme une composante nécessaire des politiques sociales et économiques. Nous allons maintenant nous intéresser à une autre raison pour laquelle un gouvernement peut décider de lever des impôts.

Utiliser la fiscalité pour modifier les comportements

Les décideurs publics de nombreux pays sont attirés par l’idée d’utiliser la fiscalité pour dissuader la consommation d’aliments considérés comme mauvais pour la santé, à des fins de santé publique et de lutte contre l’obésité. Dans l’Unité 7, nous avons examiné des données et des estimations d’élasticités de demande pour différents produits alimentaires aux États-Unis, qui aident à prédire la manière dont des prix plus élevés affecteraient le régime alimentaire des habitants. Certains pays ont déjà mis en place des taxes sur les produits alimentaires. La France, la Norvège, le Mexique, les Samoa et les Fidji taxent les boissons sucrées. Une « taxe chips » en Hongrie vise les produits comportant des risques avérés pour la santé, notamment ceux à fortes teneurs en sucre et en sel. Le gouvernement danois a introduit en 2011 une taxe sur les produits à forte teneur en graisses saturées.7

Au Danemark, la taxe est de 16 couronnes danoises (DKK) par kilogramme de graisses saturées, ce qui correspond à 10,4 DKK par kg de beurre. Notez qu’il s’agit d’une taxe spécifique, prélevée sous la forme d’un montant fixe par unité de beurre. Une taxe comme celle sur le sel analysée précédemment, prélevée sous la forme d’un pourcentage du prix, est appelée taxe ad valorem. D’après une étude portant sur la taxe danoise sur les matières grasses, son montant correspondait à environ 22 % du prix moyen du beurre l’année précédant sa mise en place. L’étude a montré qu’elle a permis de réduire la consommation de beurre et d’autres produits associés (oléobeurres, margarine et huile) de 15 à 20 %. Nous pouvons illustrer les effets de cette taxe de la même manière que nous l’avons fait pour le sel, en utilisant le modèle d’offre et de demande (pour cela, nous devons faire l’hypothèse que les vendeurs de beurre sont preneurs de prix).

La Figure 8.16 présente une courbe de demande pour le beurre, mesurée en kilogrammes par personne et par an. Les nombres correspondent approximativement au cas danois. Nous avons dessiné une courbe d’offre pour le beurre presque plate, conséquence de l’hypothèse que le coût marginal du beurre pour les vendeurs ne change pas beaucoup lorsque la quantité varie. La situation d’équilibre initiale est représentée par le point A, où le prix du beurre est de 45 DKK par kg, et où chaque personne consomme 2 kg de beurre par an.





            [image: Effet sur le marché de détail du beurre d’une taxe sur les matières grasses : Effet sur le marché de détail du beurre d’une taxe sur les matières grasses. ]



Effet sur le marché de détail du beurre d’une taxe sur les matières grasses



Figure 8.16 
Effet sur le marché de détail du beurre d’une taxe sur les matières grasses.









            [image: Équilibre sur le marché du beurre : Initialement, le marché du beurre est à l’équilibre. Le prix du beurre est de 45 DKK/kg et la consommation de beurre au Danemark est de 2 kg par personne et par an. ]



Équilibre sur le marché du beurre



Initialement, le marché du beurre est à l’équilibre. Le prix du beurre est de 45 DKK/kg et la consommation de beurre au Danemark est de 2 kg par personne et par an.









            [image: Effet d’une taxe : Une taxe de 10 DKK/kg imposée aux producteurs augmente leurs coûts marginaux de 10 DKK, quelle que soit la quantité produite. La courbe d’offre se déplace vers le haut de 10 DKK. ]



Effet d’une taxe



Une taxe de 10 DKK/kg imposée aux producteurs augmente leurs coûts marginaux de 10 DKK, quelle que soit la quantité produite. La courbe d’offre se déplace vers le haut de 10 DKK.









            [image: Nouvel équilibre : Le nouvel équilibre est représenté par le point B. Le prix a augmenté pour atteindre 54 DKK. La consommation annuelle individuelle de beurre a baissé, et s’établit à 1,6 kg. ]



Nouvel équilibre



Le nouvel équilibre est représenté par le point B. Le prix a augmenté pour atteindre 54 DKK. La consommation annuelle individuelle de beurre a baissé, et s’établit à 1,6 kg.








Une taxe de 10 DKK par kg déplace la courbe d’offre vers le haut et entraîne une augmentation du prix (qui s’établit à 54 DKK) et une baisse de la consommation qui s’établit à 1,6 kg. Le prix pour les consommateurs augmente de 9 DKK – quasiment la totalité du montant de la taxe – et la recette nette par kg de beurre des producteurs diminue, atteignant 44 DKK. Dans ce cas, bien que la taxe soit payée par les producteurs, son incidence est principalement ressentie par les consommateurs. Sur les 10 DKK de taxe par kg de beurre, le consommateur en paye réellement 9 DKK, tandis que l’offrant ou le producteur ne paye que 1 DKK. Par conséquent, le prix reçu par les vendeurs, après taxe, est seulement diminué de 1 DKK.

La Figure 8.17 montre l’évolution des surplus du consommateur et du producteur à la suite de l’imposition de la taxe sur les matières grasses.




            [image: Effet d’une taxe sur les matières grasses sur les surplus du consommateur et du producteur de beurre : Effet d’une taxe sur les matières grasses sur les surplus du consommateur et du producteur de beurre ]



Effet d’une taxe sur les matières grasses sur les surplus du consommateur et du producteur de beurre



Figure 8.17 
Effet d’une taxe sur les matières grasses sur les surplus du consommateur et du producteur de beurre.






De nouveau, le surplus du consommateur et celui du producteur diminuent. L’aire du rectangle vert représente les recettes fiscales : avec une taxe de 10 DKK par kg et des ventes à l’équilibre de 1,6 kg par personne, les recettes fiscales sont de 10 x 1,6 = 16 DKK par personne et par an.

Dans quelle mesure cette politique de taxation des matières grasses a-t-elle été efficace ? Pour une évaluation complète de son effet sur la santé, nous devrions étudier l’ensemble des aliments taxés, et prendre en compte les effets croisés de prix, c’est-à-dire les changements induits par la taxe sur la consommation d’autres aliments. L’étude sur la taxe danoise tenait aussi compte de la possibilité que certains distributeurs ne soient pas preneurs de prix. Cependant, les Figures 8.16 et 8.17 illustrent plusieurs implications importantes de cette taxe.


  	La consommation de produits à base de beurre a diminué : de 20 %, comme vous pouvez le voir sur la Figure 8.16. De ce point de vue, la taxation a été une réussite.

  	Une baisse importante du surplus a eu lieu, en particulier le surplus du consommateurs : comme vous pouvez le constater sur la Figure 8.17. Souvenez-vous cependant que l’objectif du gouvernement, en mettant en place la mesure fiscale relative aux matières grasses, n’était pas de générer des recettes, mais plutôt de diminuer la quantité consommée. Aussi la diminution du surplus du consommateur était-elle inévitable. La perte de surplus causée par la taxe est une perte sèche, ce qui peut sembler dommageable. Mais dans notre cas, les décideurs publics peuvent voir cela comme une amélioration si le « bien », le beurre, est considéré comme « mauvais » pour les consommateurs.



Un aspect de la fiscalité n’apparaît pas dans notre analyse de l’offre et de la demande : il s’agit du coût associé à la levée de l’impôt. Bien que la taxe danoise sur les matières grasses ait réussi à diminuer la consommation, le gouvernement l’a abrogée après seulement quinze mois, en raison des contraintes administratives qu’elle faisait peser sur les entreprises. Tout système d’imposition nécessite des mécanismes efficaces de levée de l’impôt, et la conception de taxes simples à administrer (et difficiles à éviter) est un enjeu important des politiques fiscales. Les décideurs publics voulant introduire des taxes sur l’alimentation doivent trouver le moyen d’en minimiser les coûts administratifs. Toutefois, comme les coûts ne peuvent pas être entièrement éliminés, ils doivent aussi se demander si les gains sanitaires (et la réduction des coûts associés à une mauvaise santé) seront suffisants pour les contrebalancer.


  Exercice 8.7 La perte sèche associée à une taxe sur le beurre

  Les taxes alimentaires, comme celles vues dans l’Unité 7 et ci-dessus, ont souvent pour but d’orienter la consommation vers une alimentation plus saine, mais donnent lieu à une perte sèche.

  Comment expliqueriez-vous le fait qu’un décideur public et un consommateur puissent interpréter de manière différente cette perte sèche ?




  Question 8.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 8.14 présente les courbes d’offre et de demande pour le sel, et le déplacement de la courbe d’offre induit par la mise en place d’un impôt, à hauteur de 30 % du prix du sel. Lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	À l’équilibre après taxation, les consommateurs paient P1 et les producteurs reçoivent P*.

    	Les recettes fiscales de l’État sont données par (P* – P0)Q1.

    	La perte sèche est donnée par (1/2)(P1 – P0)(Q* – Q1).

    	Suite à la mise en place de la taxe, le surplus des consommateurs est réduit de  (1/2) (Q1 + Q*)(P1 – P*).

  

  
    	À l’équilibre après taxation, les consommateurs paient P1 et les producteurs reçoivent P0.

    	Les recettes fiscales de l’État sont données par (P1 – P0) × Q1.

    	Cela correspond à la surface du triangle qui se situe entre les courbes de demande et d’offre, sous AB.

    	Il s’agit de l’aire du trapèze situé entre les lignes horizontales hachurées passant par A et B.

  




  Question 8.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 8.17 présente l’effet d’une taxe visant à réduire la consommation de beurre. L’équilibre avant taxation est en A = (2,0 kg ; 45 DKK) et l’équilibre post-taxation est en B = (1,6 kg ; 54 DKK). La taxe imposée est de 10 DKK par kg de beurre. Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Les producteurs reçoivent 45 DKK par kg de beurre.

    	Cette politique fiscale serait plus efficace si l’offre était moins élastique.

    	L’élasticité très importante de l’offre implique une incidence fiscale principalement sur les consommateurs.

    	La perte de surplus du consommateur due à la taxe est de (1/2) × 10 × (2,0 – 1,6) = 2,0.

  

  
    	Les producteurs reçoivent 54 – 10 = 44 DKK par kg.

    	Si l’offre était moins élastique, cette mesure serait moins efficace – la consommation de beurre ne diminuerait pas autant.

    	L’élasticité de l’offre implique que le prix payé par les consommateurs change beaucoup plus que le prix reçu par les producteurs.

    	Ce calcul nous donne la perte sèche et non la perte de surplus du consommateur.

  



8.8 Le modèle de concurrence parfaite


  Concurrence parfaite

  Un marché hypothétique pour lequel :

  
    	le bien ou service échangé est homogène (il ne diffère pas d’un vendeur à l’autre) ;

    	il existe un grand nombre d’acheteurs et de vendeurs potentiels de ce bien, chacun agissant indépendamment des autres ;

    	acheteurs et vendeurs peuvent aisément savoir les prix auxquels d’autres acheteurs et vendeurs échangent le bien.

  



Pour appliquer le modèle d’offre et de demande, nous avons fait l’hypothèse tout au long de cette unité qu’acheteurs et vendeurs étaient preneurs de prix. Dans quels types de marchés nous attendrions-nous à observer une absence d’influence sur les prix de part et d’autre ? Pour générer de la concurrence entre vendeurs et les forcer à agir comme preneurs de prix, il faut :


  	de nombreux vendeurs indifférenciés : comme Marshall l’a montré, il faut de nombreux vendeurs, proposant tous des produits identiques. Si leurs produits étaient différenciés, chacun aurait alors un pouvoir de marché ;

  	des vendeurs agissant de manière indépendante : s’ils agissaient comme un cartel par exemple, ils ne seraient pas preneurs de prix – ils pourraient choisir conjointement le prix ;

  	de nombreux acheteurs désirant tous acheter le bien en question : chacun d’entre eux choisira le vendeur proposant le prix le plus bas ;

  	des acheteurs qui connaissent les prix des vendeurs : s’ils ne les connaissaient pas, ils ne pourraient pas choisir le prix plus bas.



De la même manière, les acheteurs doivent s’obliger mutuellement à être preneurs de prix.


  	Il doit y avoir de nombreux acheteurs, en concurrence les uns avec les autres : les vendeurs n’auront alors pas de raison de vendre à un individu payant moins que tous les autres.




	équilibre de concurrence parfaite
	Un tel équilibre survient dans un modèle où tous les acheteurs et vendeurs sont des preneurs de prix. Dans cet équilibre, toutes les transactions se font au même prix. C’est également appelé la « loi du prix unique ». À ce prix, la quantité offerte est égale à la quantité demandée : le marché est à l’équilibre. Aucun acheteur ou vendeur n’a avantage à modifier le prix qu’ils demandent ou offrent. Ils sont tous deux preneurs de prix. Tous les gains potentiels tirés de l’échange sont réalisés. Voir également : loi du prix unique.



Un marché ayant toutes ces caractéristiques est en situation de concurrence parfaite. Nous pouvons prédire que l’équilibre sur un tel marché sera un équilibre concurrentiel – il aura donc les caractéristiques suivantes :


	loi du prix unique
	S’applique lorsqu’un bien est échangé au même prix au niveau de tous les acheteurs et vendeurs. Si le bien était vendu à des prix différents dans des lieux différents, un négociant pourrait l’acheter moins cher à un endroit et le revendre à un prix plus élevé dans un autre. Voir également : arbitrage.
	gains à l’échange
	Les bénéfices que chaque partie tire d’une transaction comparativement à leur situation en l’absence d’échange. Connu également sous le terme : gains du commerce. Voir également : rente économique.




  	toutes les transactions se font au même prix : on appelle ce phénomène la loi du prix unique 

  	à ce prix, la quantité mise sur le marché égale la quantité demandée : le marché s’équilibre 

  	aucun acheteur ou vendeur ne peut tirer profit d’une modification du prix demandé ou offert. Tous sont preneurs de prix 

  	tous les gains issus de l’échange potentiels sont réalisés.



Léon Walras, un économiste français du 19e siècle, a construit un modèle mathématique représentant une économie dans laquelle tous les acheteurs et vendeurs seraient preneurs de prix. Ce modèle a grandement influencé la manière dont nombre d’économistes conçoivent les marchés.


  Les grands économistes Léon Walras

  [image: Léon Walras]
Léon Walras (1834–1910) est l’un des fondateurs de l’école d’économie néoclassique. Étudiant moyen, il échoua à deux reprises au concours d’admission de l’École polytechnique de Paris, l’une des écoles les plus prestigieuses de sa France natale. À la place, il suivit des études d’ingénieur à l’École des mines. Son père, lui-même économiste, le convainquit finalement de relever le défi qui consistait à faire de l’économie une science.

  La science économique pure à laquelle il aspirait consistait à étudier les relations entre des choses et non entre des individus, et une de ses réussites notables est d’être parvenu à éliminer les relations humaines de ses modélisations. « Cette théorie économique pure, écrivait-il, ressemble aux sciences physico-mathématiques dans tous ses aspects. »

  Son astuce pour simplifier l’économie de sorte qu’elle puisse être exprimée mathématiquement consistait à représenter les interactions entre les agents économiques comme s’il s’agissait de relations entre des entrées (« inputs » en anglais) et des sorties (« outputs »), puis à se concentrer entièrement sur l’économie à l’équilibre. Dans ce processus, l’entrepreneur, un acteur clé dans la création de richesses depuis la Révolution industrielle jusqu’à nos jours, disparaissait tout simplement de l’économie walrasienne :

  
    « On peut même, à cet état d’équilibre, faire abstraction des entrepreneurs et […] considérer même les services producteurs s’échangeant en fin de compte les uns contre les autres » (Éléments d’économie politique pure, 1874).8

  

  Walras représentait les relations économiques de base comme des équations, qu’il a utilisées pour étudier le fonctionnement d’une économie entière composée de nombreux marchés interconnectés. Avant Walras, la plupart des économistes considéraient ces marchés séparément les uns des autres : ils auraient étudié, par exemple, la manière dont le prix des tissus était déterminé sur le marché du tissu, ou la rente foncière sur le marché foncier.

  Un siècle avant Walras, un groupe d’économistes français appelés les Physiocrates avait étudié la circulation des biens dans l’économie, en comparant le flux de biens d’un secteur à un autre à la circulation du sang dans le corps humain (un des principaux Physiocrates était médecin). Le modèle des Physiocrates était cependant un peu plus qu’une métaphore, qui a attiré l’attention sur l’interconnexion des marchés.

  Walras a utilisé les mathématiques plutôt que les analogies médicales pour créer ce qui est aujourd’hui appelé une théorie de l’équilibre général, un modèle mathématique représentant une économie entière, dans laquelle les acheteurs et les vendeurs agissent comme preneurs de prix et où l’offre est égale à la demande sur tous les marchés. Le travail de Walras constitue la base de la preuve, finalisée bien plus tard, du théorème de la main invisible, en donnant les conditions dans lesquelles un tel équilibre est Pareto-efficace. Le jeu de la main invisible de l’Unité 4 est un exemple des conditions dans lesquelles la recherche de l’intérêt personnel peut bénéficier à tout le monde.

  Walras défendait le droit à la propriété privée, mais, pour aider les travailleurs pauvres, il plaida également pour la nationalisation des terres et la suppression des impôts sur les salaires.

  Sept ans après sa mort, le modèle d’équilibre général joua un rôle important dans le débat portant sur la faisabilité et la désirabilité de la planification économique centralisée par rapport à l’économie de marché. En 1917, la Révolution russe plaça l’étude économique du socialisme et de la planification centralisée au cœur des préoccupations de nombreux économistes. Mais, étonnamment, ce furent les défenseurs de la planification centrale, et non pas les défenseurs du marché, qui utilisèrent les idées de Walras pour appuyer leurs thèses.

  Friedrich Hayek et d’autres défenseurs du capitalisme critiquèrent le modèle walrasien d’équilibre général. Leur argument était qu’en ignorant délibérément le fait qu’une économie capitaliste soit constamment en changement, et donc en ne prenant pas en compte la contribution de l’entrepreneuriat et de la créativité à la concurrence de marché, Walras était passé à côté des vraies vertus du marché.



Le modèle de concurrence parfaite décrit une structure de marché idéalisée, dans laquelle nous pouvons être certains que l’hypothèse d’agents tous preneurs de prix qui sous-tend notre modèle d’offre et de demande sera valide. Les marchés pour les produits agricoles, tels que le blé, le riz, le café ou les tomates, ressemblent à ce marché idéalisé, bien que les biens ne soient pas parfaitement identiques et qu’il soit peu probable que chacun ait connaissance de tous les prix auxquels les transactions se concluent. Cependant, il est clair que les acteurs de ces marchés n’ont que très peu, voire pas du tout, d’influence sur les prix auxquels ils échangent.

Dans d’autres cas – par exemple, les marchés où existent des différences de qualité entre les biens –, il est possible que la concurrence soit suffisante pour nous permettre de supposer l’absence d’influence sur les prix, qui permet d’obtenir un modèle simple du fonctionnement du marché. En effet, un modèle simplifié peut fournir des prédictions utiles même lorsque les hypothèses qui le sous-tendent ne sont qu’approximativement valides. Juger si l’utilisation d’un modèle simplifié est pertinente ou non pour tirer des conclusions s’appliquant au monde réel est une compétence importante en analyse économique.

Par exemple, nous savons que les marchés ne sont pas parfaitement concurrentiels lorsque les produits sont différenciés. Les préférences des consommateurs diffèrent, et nous avons vu dans l’Unité 7 que les entreprises sont incitées à différencier leurs produits, si elles le peuvent, plutôt que d’offrir un produit similaire ou identique aux autres. Néanmoins, le modèle d’offre et de demande peut être une approximation utile pour nous aider à comprendre le fonctionnement de certains marchés pour des produits différenciés.

La Figure 8.18 représente le marché pour un produit imaginaire appelé Choccos, pour lequel il existe des substituts proches. De nombreux produits similaires sont en concurrence sur le marché plus large des barres chocolatées. En raison de la concurrence avec les autres barres chocolatées, la courbe de demande est presque plate. La fourchette de prix possibles pour Choccos est étroite et l’entreprise doit choisir un prix ainsi qu’une quantité, afin que le coût marginal soit proche du prix. Cette entreprise est donc dans une situation similaire à celle d’une entreprise opérant dans un marché parfaitement concurrentiel. Le prix d’équilibre sur le marché plus large des barres chocolatées détermine les prix possibles pour Choccos – ce produit devant, en effet, être vendu à un prix similaire à celui des autres barres chocolatées.





            [image: Le marché des Choccos et des barres chocolatées : Le marché des Choccos et des barres chocolatées. ]



Le marché des Choccos et des barres chocolatées



Figure 8.18 
Le marché des Choccos et des barres chocolatées.









            [image: Marché des Choccos : Le panel de gauche représente le marché des Choccos, produites par une seule entreprise. Il existe de nombreux substituts proches, sur le marché plus large des barres chocolatées. ]



Marché des Choccos



Le panel de gauche représente le marché des Choccos, produites par une seule entreprise. Il existe de nombreux substituts proches, sur le marché plus large des barres chocolatées.









            [image: Courbe de demande des Choccos : En raison de la concurrence des barres chocolatées similaires, la courbe de demande des Choccos est presque plate. La gamme des prix possibles est étroite. ]



Courbe de demande des Choccos



En raison de la concurrence des barres chocolatées similaires, la courbe de demande des Choccos est presque plate. La gamme des prix possibles est étroite.









            [image: Prix des Choccos : L’entreprise choisit un prix P* similaire à ses concurrents, et une quantité telle que Cm soit proche de P*. Quel que soit le prix proposé par ses concurrents, elle produit au voisinage de sa courbe de coût marginal. La courbe Cm de l’entreprise correspond donc approximativement à sa courbe d’offre. ]



Prix des Choccos



L’entreprise choisit un prix P* similaire à ses concurrents, et une quantité telle que Cm soit proche de P*. Quel que soit le prix proposé par ses concurrents, elle produit au voisinage de sa courbe de coût marginal. La courbe Cm de l’entreprise correspond donc approximativement à sa courbe d’offre.









            [image: Courbe d’offre de marché des barres chocolatées : Nous pouvons construire la courbe d’offre de marché des barres chocolatées sur le panel de droite, en additionnant les quantités indiquées par les courbes de coût marginal de tous les producteurs de barres chocolatées. ]



Courbe d’offre de marché des barres chocolatées



Nous pouvons construire la courbe d’offre de marché des barres chocolatées sur le panel de droite, en additionnant les quantités indiquées par les courbes de coût marginal de tous les producteurs de barres chocolatées.









            [image: Courbe de demande de marché des barres chocolatées : Si la plupart des consommateurs n’ont pas de préférences fortes pour le produit d’une entreprise particulière, nous pouvons dessiner la courbe de demande de marché des barres chocolatées. ]



Courbe de demande de marché des barres chocolatées



Si la plupart des consommateurs n’ont pas de préférences fortes pour le produit d’une entreprise particulière, nous pouvons dessiner la courbe de demande de marché des barres chocolatées.









            [image: Courbe de demande des Choccos : Le prix d’équilibre de marché des barres chocolatées (panel de droite) détermine la gamme étroite de prix dans laquelle l’entreprise Choccos peut choisir (panel de gauche) – elle devra fixer un prix assez proche de celui des autres barres chocolatées. ]



Courbe de demande des Choccos



Le prix d’équilibre de marché des barres chocolatées (panel de droite) détermine la gamme étroite de prix dans laquelle l’entreprise Choccos peut choisir (panel de gauche) – elle devra fixer un prix assez proche de celui des autres barres chocolatées.








L’étroite fourchette de prix possibles pour cette entreprise est déterminée par le comportement de ses concurrents. Le principal déterminant du prix des Choccos n’est donc pas l’entreprise elle-même, mais plutôt le marché des barres chocolatées dans son ensemble. Comme toutes les entreprises vendent leurs produits à des prix similaires, qui seront proches de leurs coûts marginaux, nous ne perdons pas beaucoup d’information en ignorant les différences entre elles et en faisant l’hypothèse que la courbe d’offre de chaque entreprise correspond à sa courbe de coût marginal, puis en trouvant l’équilibre sur le marché plus vaste des barres chocolatées.

Nous avons déjà adopté cette approche à l’occasion de notre analyse du marché du beurre au Danemark. En pratique, il est probable que certains distributeurs vendant du beurre aient un certain pouvoir sur la fixation des prix. Un magasin de proximité peut être en mesure de fixer un prix plus élevé que le prix du beurre ailleurs, sachant que certains acheteurs trouveront plus pratique d’y faire leurs achats plutôt que de rechercher un prix plus faible ailleurs. Cependant, il est raisonnable de supposer que les distributeurs n’ont pas une grande marge de manœuvre pour fixer les prix, et qu’ils sont fortement influencés par le prix de marché en vigueur. L’absence d’influence sur les prix est donc une bonne approximation pour ce marché – assez bonne, du moins, pour que le modèle d’offre et de demande nous aide à comprendre l’impact d’une taxe sur les matières grasses.


  Exercice 8.8 Fixation des prix

  Nous avons utilisé les barres chocolatées comme exemple hypothétique d’un marché relativement concurrentiel. Cependant, au cours des dernières années, les producteurs des barres chocolatées les plus populaires à travers le monde ont été accusés de collusion pour maintenir des prix élevés. Utilisez les informations fournies dans cet article pour expliquer les points suivants.

  
    	Dans quelle mesure le marché des barres chocolatées ne satisfait-il pas les conditions de concurrence parfaite ?

    	Chaque marque de barre chocolatée fait face à la concurrence de nombreuses autres marques similaires. Pourquoi certains producteurs ont-il malgré cela un pouvoir de marché considérable ?

    	Quelles conditions de marché rendent une entente sur les prix probable ? Pourquoi ?

  




  Question 8.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Examinez de nouveau la Figure 8.18, qui représente le marché des Choccos ainsi que pour toutes les barres chocolatées. En vous appuyant sur les deux graphiques, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	L’entreprise qui fabrique les Choccos choisit de produire au point le plus bas de la courbe d’isoprofit en forme de U.

    	Toutes les barres chocolatées seront vendues au même prix P*.

    	L’existence de nombreux compétiteurs implique que l’entreprise est preneuse de prix.

    	La courbe de coût marginal de marché (Cm) est approximativement la somme des courbes de Cm de tous les producteurs de barres chocolatées.

  

  
    	L’entreprise choisit de produire au point où la courbe d’isoprofit est tangente à la courbe de demande de l’entreprise. Puisque la courbe de demande n’est pas tout à fait horizontale, ce point sera proche du, mais pas tout à fait au, point le plus bas de la courbe en U.

    	Les barres chocolatées ne sont pas de parfaits substituts. Elles seront vendues à des prix similaires, mais pas exactement identiques.

    	Le panel de gauche indique que l’entreprise fait face à une courbe de demande descendante, de telle sorte qu’elle peut choisir dans une gamme étroite de prix.

    	Chaque entreprise produit près de sa courbe Cm, de telle sorte que la courbe d’offre de chaque entreprise est approximativement sa courbe Cm. La courbe d’offre de marché est donc approximativement la somme des courbes Cm des entreprises sur ce marché.

  



8.9 À la recherche des équilibres concurrentiels

Si nous examinons un marché dont les caractéristiques semblent propices à une concurrence parfaite – de nombreux acheteurs et vendeurs de produits identiques, agissant indépendamment –, comment pouvons-nous déterminer s’il remplit les conditions d’un équilibre concurrentiel ? Pour ce faire, les économistes ont utilisé deux tests :


  	toutes les transactions se font-elles au même prix ?

  	les entreprises vendent-elles leurs produits à un prix égal au coût marginal ?



La difficulté associée au second test est qu’il est souvent difficile de mesurer les coûts marginaux. L’économiste Lawrence Ausubel a toutefois été en mesure de le faire pour le marché des cartes de crédit bancaire aux États-Unis dans les années 1980. À cette époque, 4 000 banques vendaient un produit identique : des prêts sur cartes de crédit. Les cartes étaient principalement des Visa ou des MasterCard, mais chaque banque décidait elle-même du prix de ses prêts, c’est-à-dire du taux d’intérêt. Le coût de financement des banques – le coût d’opportunité de l’argent prêté aux détenteurs de cartes de crédit – pouvait être retrouvé à partir des autres taux d’intérêt sur les marchés financiers. Bien qu’il y eût d’autres composantes du coût marginal, le coût de financement était le seul à varier de manière substantielle au cours du temps. Si le marché des cartes de crédit était concurrentiel, on pouvait donc s’attendre à voir le taux d’intérêt des prêts sur cartes de crédit augmenter et baisser avec le coût de financement.

En comparant le taux d’intérêt des cartes de crédit et le coût de financement des banques sur une période de huit ans, Ausubel a montré que cela ne se passait pas ainsi. Lorsque le coût du financement chuta de 15 à moins de 7 %, il n’y eut quasiment aucun effet sur le prix des prêts sur cartes de crédit.9

Pourquoi les banques n’abaissent-elles pas leurs taux d’intérêt quand leurs coûts chutent ? Ausubel a suggéré deux explications différentes.


  	Il peut être difficile pour les consommateurs de changer de prestataire de carte de crédit : dans ce cas, les banques ne sont pas obligées d’être en concurrence les unes avec les autres et conservent donc des prix élevés lorsque les coûts baissent.

  	Les banques pourraient ne pas être en mesure de déterminer quels clients présentent un risque de crédit élevé : cela pose problème sur ce marché, car ce sont les clients de ce type qui sont les plus sensibles aux prix. Les banques ne veulent donc pas baisser leurs prix de peur d’attirer le « mauvais type » de clients.



Une concurrence parfaite requiert une sensibilité suffisante des consommateurs aux prix pour forcer les entreprises à se concurrencer. Cela peut ne pas être le cas dans un marché où les consommateurs doivent chercher les produits. Si la vérification des prix et l’inspection des produits nécessitent du temps et des efforts, par exemple, les consommateurs peuvent décider d’acheter dès qu’ils trouvent un produit à leur convenance, plutôt que de continuer à chercher le produit le moins cher. Quand Internet a rendu possibles les achats en ligne, plusieurs économistes ont émis l’hypothèse que cela rendrait les marchés de vente au détail plus concurrentiels : les consommateurs pourraient en effet plus facilement consulter les prix de plusieurs offreurs avant de décider d’acheter.

Pourtant, souvent, les consommateurs ne sont pas très sensibles aux prix, même avec Internet.10 Vous pouvez vous-même tester la loi du prix unique dans le cadre de la vente au détail sur Internet, en consultant les prix pour un produit donné (un livre ou un appareil ménager, par exemple) et en les comparant. La Figure 8.19 présente les prix demandés par des vendeurs en ligne britanniques pour un même DVD en mars 2014. La fourchette de prix est large : le vendeur le plus cher demande un prix supérieur de 66 % au prix du vendeur le moins cher.





  
    	Le Hobbit : Un voyage inattendu
  

  
    	Vendeur
    	Prix, livraison incluse (£)
  

  
    	Game
    	14,99
  

  
    	Amazon UK
    	15,00
  

  
    	Tesco
    	15,00
  

  
    	Asda
    	15,00
  

  
    	Base.com 
    	16,99
  

  
    	Play.com
    	17,79
  

  
    	Savvi
    	17,95
  

  
    	The HUT
    	18,25
  

  
    	I want one of those
    	18,25
  

  
    	Hive.com
    	21,11
  

  
    	MovieMail.com
    	21,49
  

  
    	Blackwell
    	24,99
  






Différences de prix pour le même DVD, parmi des vendeurs en ligne britanniques (mars 2014)



Figure 8.19 
Différences de prix pour le même DVD, parmi des vendeurs en ligne britanniques (mars 2014).






À partir du début du 19e siècle, les prises des pêcheurs de l’Atlantique débarquées au port de New York étaient vendues aux restaurateurs et aux commerçants sur le marché aux poissons de Fulton, à Manhattan (en 2005, le marché a été relocalisé dans le Bronx). Ce marché reste le plus important marché de poissons frais aux États-Unis, bien que les poissons soient maintenant acheminés par transport routier ou aérien. Les revendeurs n’affichent pas les prix ; à la place, les clients peuvent inspecter le poisson et demander un prix avant de prendre leur décision, faisant de ce marché aux poissons une institution qui semble encourager la concurrence.

Kathryn Graddy, une économiste spécialisée dans la manière dont les prix sont fixés, a étudié le marché aux poissons de Fulton. Il y avait environ 35 vendeurs, dont les stands proches les uns des autres permettaient aux clients d’observer facilement la quantité et la qualité des poissons disponibles et de demander leurs prix à plusieurs vendeurs. Elle a enregistré le détail de 3 357 ventes de merlan effectuées par un vendeur, incluant le prix, la quantité et la qualité du poisson, ainsi que les caractéristiques des acheteurs.11

Évidemment, les prix enregistrés n’étaient pas identiques pour toutes les transactions : d’un jour à l’autre, la qualité variait et l’offre de poisson changeait. En revanche, elle trouva de manière surprenante que les acheteurs de type asiatique payaient en moyenne environ 7 % de moins que les acheteurs blancs (tous les vendeurs étaient blancs). Il semblait ne pas y avoir de différence entre les transactions impliquant des acheteurs blancs ou des acheteurs asiatiques qui aurait permis d’expliquer la différence de prix.

Comment expliquer ce phénomène ? Si l’un des vendeurs décidait de fixer des prix élevés pour les acheteurs blancs, pourquoi les autres vendeurs n’essayaient-ils pas d’attirer ces acheteurs vers leur propre stand en offrant des prix de vente plus faibles ? Regardez notre entretien avec Kathryn Graddy pour découvrir la manière dont elle a collecté les données et ce qu’elle en conclut quant au modèle de concurrence parfaite.

En théorie, un accès facile à l’information relative aux prix du marché aurait dû permettre à tous les acheteurs de trouver rapidement des prix similaires. Mais en pratique, Kathryn Graddy a remarqué que les négociations sur les prix étaient rares et ne bénéficiaient qu’aux acheteurs de grosses quantités.

Kathryn Graddy a remarqué que les commerçants savaient, en pratique, que les acheteurs blancs étaient prêts à acheter plus cher que les acheteurs asiatiques. Les commerçants le savaient sans avoir besoin de s’entendre entre eux pour fixer les prix.

Les exemples de cette section montrent qu’il est difficile de trouver des cas de concurrence parfaite. Néanmoins, nous avons vu que notre modèle peut être une approximation utile. Même lorsque les conditions de concurrence parfaite ne sont pas toutes satisfaites, le modèle d’offre et de demande est un outil précieux pour l’analyse économique, applicable lorsqu’il y a assez de concurrence pour que les individus n’aient qu’une influence minime sur les prix.


    
        

        
    

    
        Kathryn Graddy : À la pêche à la concurrence parfaite
    




  Exercice 8.9 Dispersion des prix

  Choisissez n’importe quel manuel scolaire publié que vous avez utilisé dans un cours. Allez sur Internet, et notez le prix de vente proposé par différents vendeurs (Amazon, eBay, votre libraire local, etc.).

  Observez-vous une dispersion des prix et, si oui, comment pouvez-vous l’expliquer ?




  Exercice 8.10 Le marché aux poissons de Fulton

  Regardez la vidéo de Kathryn Graddy.

  
    	Comment explique-t-elle le fait que la loi du prix unique ne soit pas observée sur le marché aux poissons ?

    	Pourquoi les acheteurs et les vendeurs ne cherchent-ils pas à réaliser des échanges à des conditions plus favorables ?

    	Pourquoi de nouveaux vendeurs n’entrent-ils pas sur le marché afin d’extraire des rentes économiques ?
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8.10 Entreprises preneuses de prix et entreprises fixant leurs prix

Nous avons maintenant deux modèles différents sur le comportement des entreprises. Dans le modèle de l’Unité 7, l’entreprise produit un bien différencié (par rapport aux produits des autres entreprises), lui donnant un pouvoir de marché – le pouvoir de fixer son propre prix. Ce modèle s’applique au cas extrême d’un monopoliste, qui n’a aucun concurrent, à l’instar des compagnies des eaux et des compagnies aériennes nationales ayant obtenu de l’État des droits exclusifs pour opérer des vols domestiques. Le modèle de l’Unité 7 s’applique aussi aux entreprises produisant des produits différenciés, comme des céréales de petit déjeuner, des voitures ou des barres chocolatées – ces biens sont similaires, mais pas identiques, à ceux produits par leurs concurrents. Dans ce cas, les entreprises ont toujours le pouvoir de déterminer leur propre prix, bien que la présence éventuelle de concurrents proches implique une demande élastique et une fourchette de prix possibles relativement étroite.

Dans le modèle d’offre et de demande présenté dans cette unité, les entreprises sont preneuses de prix. La concurrence des autres entreprises produisant des biens identiques implique qu’elles n’ont aucun pouvoir pour fixer leurs propres prix. Ce modèle peut être utile pour décrire approximativement le fonctionnement d’un marché comportant de nombreuses entreprises vendant des produits très similaires, même si les conditions idéales pour l’existence d’un marché parfaitement concurrentiel ne sont pas toutes vérifiées.

En pratique, les économies sont composées d’un ensemble de marchés plus ou moins concurrentiels. Par certains aspects, les entreprises agissent de la même manière, qu’elles soient uniques vendeuses d’un bien ou en concurrence avec de nombreuses autres entreprises : toutes les entreprises décident de la quantité à produire, des technologies à utiliser, du nombre d’individus à employer, et du montant auquel les payer afin de maximiser les profits.

Il existe toutefois des différences importantes. Rappelez-vous les décisions prises par les entreprises ayant une influence sur les prix, lorsqu’elles veulent maximiser leurs profits (Figure 7.2). Il manque aux entreprises opérant sur des marchés plus concurrentiels soit l’incitation, soit l’opportunité de faire certaines de ces choses.


	bien public
	Un bien dont l’usage par un individu ne limite pas sa disponibilité pour les autres. Connu également sous le terme : bien non rival. Voir également : bien public non exclusif, bien artificiellement rare.



Le producteur d’un bien différencié va utiliser la publicité (Achetez Nike !) afin de déplacer la courbe de demande pour son produit vers la droite. Mais pour quelles raisons une entreprise individuelle sur un marché concurrentiel voudrait-elle utiliser la publicité (Buvez du lait !) ? Cela entraînerait un déplacement de la courbe de demande pour toutes les entreprises du secteur. La publicité dans un marché concurrentiel est un bien public : les bénéfices sont perçus par l’ensemble des entreprises du secteur. Si vous lisez un message tel que « Buvez du lait ! », il aura probablement été payé par une association d’entreprises laitières et non par une entreprise individuelle.

Le même raisonnement s’applique aux dépenses visant à influencer les politiques publiques. Si une grande entreprise ayant un pouvoir de marché parvient, par exemple, à assouplir les réglementations environnementales, alors elle en bénéficiera directement. Des activités comme le lobbying ou le financement de campagnes électorales (dans les pays où la pratique est autorisée) ne seront pas intéressantes pour l’entreprise concurrentielle, car le résultat (des politiques permettant de réaliser plus de profits) est un bien public.

De même, les investissements dans le développement de nouvelles technologies seront probablement réalisés par des entreprises faisant face à une concurrence limitée, car les bénéfices ne seront pas perdus du fait de l’adoption rapide de cette innovation par les concurrents. Cependant, certaines grandes entreprises très rentables ont émergé en proposant un nouveau produit et en réduisant ainsi la concurrence. Le plus grand fournisseur britannique de produits laitiers issus de l’agriculture biologique, Yeo Valley, était à l’origine une ferme ordinaire vendant du lait, comme des milliers d’autres. En 1994, il créa une marque biologique sous laquelle furent développés de nouveaux produits pour lesquels un prix plus élevé que le prix de marché pouvait être demandé. À l’aide de campagnes de publicité imaginatives, la ferme s’est transformée en une entreprise de 1 800 salariés, représentant 65 % du marché du biologique au Royaume-Uni.

La Figure 8.20 résume les différences existantes entre les entreprises preneuses de prix et les entreprises ayant une influence sur les prix.





  
    
      	Entreprise fixant son prix ou monopole
      	Entreprise dans un marché en concurrence parfaite
    

  
  
    
      	Fixe le prix et la quantité pour maximiser son profit (« faiseur de prix »)
      	S’adapte au prix déterminé par le marché et fixe la quantité produite de manière à maximiser son profit (« preneur de prix »)
    

    
      	Choisit un niveau de production pour lequel le coût marginal est inférieur au prix
      	Choisit un niveau de production pour lequel le coût marginal est égal au prix
    

    
      	Pertes sèches (Pareto-inefficace)
      	Pas de perte sèche, ni pour le producteur ni pour le consommateur (Pareto-efficace si aucun autre agent économique n’est affecté)
    

    
      	Les propriétaires perçoivent des rentes économiques (profits plus élevés que les profits normaux)
      	Si les propriétaires perçoivent des rentes, ces dernières seront sans doute amenées à disparaître si d’autres entreprises entrent sur le marché
    

    
      	Les entreprises font de la publicité pour leur produit différencié
      	Peu de publicité : cela représente un coût pour l’entreprise et ses concurrents en bénéficient (c’est un bien public)
    

    
      	Les entreprises peuvent dépenser de l’argent pour influencer des élections, les lois et la réglementation
      	Peu de dépenses par les entreprises individuelles (même raison que pour la publicité)
    

    
      	Les entreprises investissent dans la R&D et l’innovation, cherchent à empêcher les copies
      	Peu d’incitation à innover ; les autres entreprises copieraient (à moins que l’entreprise parvienne à différencier ses produits et à sortir du marché concurrentiel)
    

  





Entreprises preneuses de prix et entreprises fixant les prix



Figure 8.20 
Entreprises preneuses de prix et entreprises fixant les prix.






8.11 Conclusion

Les acheteurs et les vendeurs ayant peu d’influence sur les prix de marché, en raison de la concurrence, sont appelés « preneurs de prix ». Un marché est à l’équilibre concurrentiel si tous les acheteurs et vendeurs sont preneurs de prix, et si au prix de marché en vigueur, la quantité mise sur le marché est égale à la quantité demandée (le marché s’équilibre).

Les entreprises preneuses de prix choisissent la quantité à produire de telle sorte que le coût marginal soit égal au prix de marché. À l’équilibre, l’allocation est telle que tous les gains possibles issus de l’échange sont exploités.

Le modèle de concurrence parfaite décrit un ensemble de conditions de marché idéales permettant l’existence d’un équilibre concurrentiel. En réalité, les marchés ne sont pas exactement conformes au modèle. Cependant, l’hypothèse d’agents preneurs de prix peut être une approximation utile nous permettant d’utiliser les courbes d’offre et de demande comme outils pour comprendre les résultats du marché, comme les effets d’une taxe ou d’un choc de demande.


  Concepts introduits dans l’Unité 8

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Entreprises preneuses de prix

    	Équilibre concurrentiel

    	Chocs exogènes

    	Imposition

    	Modèle de concurrence parfaite
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La recherche de rente explique pourquoi les prix varient (et pourquoi parfois, ils ne varient pas), et comment les marchés fonctionnent (parfois pour le meilleur, parfois pour le pire).


  	Les prix sont des messages sur les conditions qui prévalent dans l’économie et fournissent la motivation pour agir au regard de cette information.

  	Les gens exploitent les opportunités de recherche de rente quand les marchés concurrentiels ne sont pas à l’équilibre, dont ils profitent souvent en fixant un prix différent de celui fixé par les autres.

  	Ce processus de recherche de rente peut conduire à équilibrer l’offre et la demande.

  	Les prix sur les marchés financiers sont déterminés à travers des mécanismes d’échange et peuvent changer d’une minute à l’autre en réponse à de nouvelles informations et des changements de croyances.

  	Des bulles de prix peuvent apparaître, par exemple sur des marchés d’actifs financiers.

  	Il arrive que les États ou les entreprises fixent les prix et mettent en œuvre d’autres mesures entravant l’équilibre des marchés.

  	Les rentes économiques aident à expliquer le fonctionnement des marchés.



La pêche et les poissons constituent une part importante de la vie des habitants du Kerala en Inde. La plupart d’entre eux mangent du poisson au moins une fois par jour et plus d’un million de personnes sont concernées par le secteur de la pêche. Cependant, avant 1997, les prix étaient élevés et les profits issus de la pêche limités, du fait de l’effet combiné des pertes après capture et du pouvoir de négociation des poissonniers, qui achetaient les prises des pêcheurs avant de les revendre aux consommateurs.

En rentrant au port pour vendre leur pêche quotidienne de sardines aux poissonniers, beaucoup de pêcheurs apprenaient que les poissonniers avaient déjà été suffisamment approvisionnés pour la journée. Les pêcheurs étaient alors contraints de rejeter à la mer leur pêche devenue sans valeur. Les quelques chanceux qui étaient rentrés au port au bon moment, lorsque la demande était supérieure à l’offre, étaient récompensés par des prix extraordinairement élevés.

Le 14 janvier 1997, par exemple, 11 cargaisons de poissons apportées sur le marché de la ville de Badagara trouvèrent un marché sur-approvisionné et furent jetées. Il y avait une offre excédentaire de 11 cargaisons. En revanche, sur des marchés aux poissons situés à moins de 15 km de Badagara, la demande dépassait l’offre : 15 acheteurs repartirent du marché de Chombala sans avoir pu acheter de poisson, quel que soit le prix proposé. La chance, ou la malchance, des pêcheurs à leur retour au port le long de la côte de Kerala est illustrée sur la Figure 11.1.


	loi du prix unique
	S’applique lorsqu’un bien est échangé au même prix au niveau de tous les acheteurs et vendeurs. Si le bien était vendu à des prix différents dans des lieux différents, un négociant pourrait l’acheter moins cher à un endroit et le revendre à un prix plus élevé dans un autre. Voir également : arbitrage.



Seuls sept des 15 marchés ne souffraient ni de sur-approvisionnement, ni de sous-approvisionnement. Dans ces sept villages (sur la droite verticale) les prix allaient de 4 Rs à plus de 7 Rs le kilo. C’est un exemple montrant que la loi du prix unique – une caractéristique de l’équilibre des marchés concurrentiels – se révèle parfois être un piètre guide pour comprendre le fonctionnement des marchés réels.




            [image: Pouvoir de négociation et prix sur le marché aux poissons de gros du Kerala (14 janvier 1997). (Note : deux marchés ont abouti au même état final, avec un prix de 6,2 roupies (Rs) par kilogramme.) ]



Figure 11.1 
Pouvoir de négociation et prix sur le marché aux poissons de gros du Kerala (14 janvier 1997). (Note : deux marchés ont abouti au même état final, avec un prix de 6,2 roupies (Rs) par kilogramme.)
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Lorsque les pêcheurs ont un pouvoir de négociation du fait d’un excès de demande, ils obtiennent des prix bien plus élevés. Sur les marchés sans demande excédentaire ni offre excédentaire, le prix moyen, représenté par la ligne en pointillés horizontale, était de 5,9 Rs par kg. Sur les marchés avec une demande excédentaire, le prix moyen était de 9,3 Rs par kg. Les pêcheurs chanceux qui déchargèrent leur cargaison sur ces marchés réalisèrent des profits exceptionnels, en supposant que le prix sur les marchés sans excès d’offre ni de demande était suffisamment élevé pour permettre aux pêcheurs de réaliser un bénéfice. Bien sûr, il se peut que le jour suivant, ce soit eux les malchanceux et qu’ils n’aient pas pu trouver un seul acheteur pour leur cargaison et aient dû rejeter leurs prises à la mer.

La situation changea complètement quand les pêcheurs s’équipèrent de téléphones portables. Alors qu’ils étaient encore en mer, les pêcheurs, sur le trajet de retour, appelaient les marchés côtiers et choisissaient celui sur lequel les prix étaient les plus élevés ce jour-là. S’ils rentraient sur un marché sur lequel les prix étaient élevés, les pêcheurs obtenaient une rente économique (c’est-à-dire un surplus de revenu réalisé par rapport à leur alternative de second rang, consistant à accoster sur un marché sans excès de demande ou même sur un marché avec un excès d’offre).

En accédant en temps réel aux informations des marchés sur les prix relatifs des poissons, les pêcheurs pouvaient ajuster leur modèle de production (leur pêche) et leur stratégie de distribution (le marché sur lequel ils accostent) pour réaliser les meilleurs rendements.

Une étude de 15 marchés côtiers sur 225 km le long de la côte nord du Kerala a montré qu’à partir du moment où les pêcheurs ont utilisé des téléphones portables, les différences quotidiennes de prix sur les marchés sont tombées au quart des niveaux antérieurs. Plus aucun bateau ne relarguait ses prises. La réduction des pertes après capture et l’élimination du pouvoir de négociation des revendeurs donna lieu une augmentation des profits des pêcheurs de 8 %, concomitante avec la baisse de 4 % des prix à la consommation.

Les téléphones portables ont permis aux pêcheurs de devenir très efficaces dans la recherche de rente, et ces activités de recherche de rente ont changé le fonctionnement des marchés aux poissons du Kerala : la loi du prix unique y régnait presque, grâce à l’élimination presque complète des excédents périodiques de demande et d’offre, ce qui bénéficia aux pêcheurs et aux consommateurs (mais pas aux marchands de poissons, qui agissaient en intermédiaires).

Cela s’est produit car les pêcheurs de sardines du Kerala pouvaient désormais répondre aux informations données par les prix pratiqués sur différentes plages. C’est un autre exemple de l’idée introduite dans l’Unité 8 pour expliquer l’effet de la Guerre de Sécession sur les marchés du coton : les prix peuvent être des messages. Pour l’économiste Friedrich Hayek, c’était la clé pour comprendre les marchés.


  Les grands économistes Friedrich Hayek

  [image: Friedrich Hayek]
La Grande Dépression des années 1930 a ravagé les économies capitalistes d’Europe et d’Amérique du Nord, mettant au chômage un quart de la main-d’œuvre aux États-Unis. Au cours de la même période, l’économie centrale planifiée de l’Union Soviétique continuait de croître rapidement au rythme des plans quinquennaux successifs. Même l’adversaire le plus farouche du socialisme, Joseph Schumpeter, avait reconnu :

  « Le socialisme peut-il fonctionner ? À coup sûr, il le peut. […] Il  n’existe  aucune  fêlure  dans  la  logique pure du socialisme. »

  Friedrich Hayek (1899–1992) ne partageait pas cette opinion. Né à Vienne, Hayek était un économiste et philosophe autrichien (naturalisé britannique par la suite) qui pensait que l’État devait jouer un rôle minimal dans le fonctionnement de la société. Il était contre tout effort de redistribution des revenus au nom de la justice sociale. Il s’opposait également aux politiques prônées par John Maynard Keynes visant à atténuer l’instabilité de l’économie et la précarité de l’emploi.

  Le livre de Hayek, La Route de la servitude, fut écrit sur fond de Seconde Guerre mondiale, alors que la planification de l’économie était employée à la fois par les gouvernements fascistes allemands et japonais, par les autorités soviétiques communistes et par les gouvernements américains et britanniques. Hayek affirmait que la planification, même bien intentionnée, conduirait irrémédiablement à la mise en place d’un régime totalitaire.1

  Son idée phare en économie a révolutionné la façon dont les économistes analysent les marchés. Selon Hayek, les prix sont des messages. Ils contiennent des informations précieuses sur le degré de rareté d’un bien, mais ces informations ne sont disponibles que si les prix sont librement fixés par l’offre et la demande, plutôt que les décisions de planificateurs. Hayek a même écrit une bande dessinée, qui fut distribuée par General Motors pour expliquer en quoi ce mécanisme était supérieur à la planification.

  Néanmoins, Hayek n’était pas convaincu par la théorie de l’équilibre concurrentiel que nous avons expliquée dans l’Unité 8, et selon laquelle tous les acheteurs et vendeurs sont des preneurs de prix. « La théorie moderne de l’équilibre concurrentiel, écrivait-il, fait l’hypothèse que la situation d’équilibre existe, alors qu’une vraie explication devrait en rendre compte en tant qu’effet du processus concurrentiel. »

  Pour Hayek, supposer qu’il existe un état d’équilibre (comme Walras l’avait fait pour élaborer la théorie de l’équilibre général) nous empêche d’analyser sérieusement la concurrence. Sa conception de la concurrence correspond à la définition qu’en donnait le lexicographe anglais Samuel Johnson : « le fait d’essayer de gagner quelque chose qu’une autre personne essaye de gagner en même temps ». Hayek expliquait :

  
    À l’heure actuelle, combien des dispositifs utilisés de façon quotidienne à cette fin [la concurrence], resteraient à disposition d’un vendeur opérant sur un marché sur lequel la prétendue « concurrence parfaite » prévaudrait ? À mon avis, la réponse est : exactement aucun. Faire de la publicité, rogner sur ses coûts et améliorer (« différencier ») les biens ou services produits, tout cela est exclu par définition – la concurrence « parfaite » correspond en effet à l’absence de toute activité concurrentielle. (The Meaning of Competition, 1946)

  

  Selon Hayek, le mérite du capitalisme est de fournir la bonne information aux bonnes personnes. En 1945, il écrivait :

  
    Lequel de ces systèmes [planification centrale ou concurrence] est susceptible d’être le plus efficace est une question dont la réponse dépend principalement duquel de ces deux systèmes l’on peut attendre [qu’il exploite le plus pleinement] les connaissances existantes. Cela dépend, à son tour, de si nous avons plus de chances de réussir à mettre toutes les connaissances qu’il conviendrait d’utiliser mais qui sont dispersées entre de nombreux individus à la disposition d’une autorité centrale unique, ou de parvenir à transmettre aux individus les connaissances additionnelles dont ils ont besoin afin d’ajuster leurs plans à ceux des autres. (The Use of Knowledge in Society, 1945)

  

  Les idées audacieuses d’Hayek, et leur application, font encore aujourd’hui l’objet de débats animés.2




	exogène
	Qui vient de l’extérieur du modèle plutôt que résultant des mécanismes du modèle lui-même. Voir également : endogène.
	endogène
	Résultant des relations d’un modèle, plutôt qu’en provenance de l’extérieur du modèle. Voir également : exogène.



L’Unité 8 introduisait la notion d’équilibre de marché concurrentiel, une situation dans laquelle les actions des acheteurs et des vendeurs d’un bien ont tendance à ne pas changer son prix ou la quantité échangée, de sorte que le marché s’équilibre. Nous avons vu que les changements venus de l’extérieur appelés chocs exogènes, comme une augmentation de la demande de pain ou un nouvel impôt, modifient le prix et la quantité d’équilibre.

L’opposé d’exogène est endogène, ce qui signifie « provenant de l’intérieur » et résultant du fonctionnement du modèle lui-même. Dans cette unité, nous allons étudier comment les prix et les quantités changent via des réponses endogènes à des chocs exogènes, ainsi que la concurrence du monde réel, dont Hayek se plaignait qu’elle manquait au modèle d’équilibre concurrentiel. Nous verrons que les comportements de recherche de rente par ceux qui participent au marché peuvent amener l’équilibre, déplacer les marchés vers des équilibres différents à long terme, produire des bulles et des krachs, ou induire le développement de marchés secondaires en réponse au contrôle des prix.


  Question 11.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 11.1 montre comment le pouvoir de négociation a influencé les prix sur les marchés aux poissons des plages du Kerala le 14 janvier 1997. À l’aide de ces informations, que pouvons-nous conclure ?

  
    	Plus l’excès d’offre est important, plus le prix du poisson est bas.

    	Le prix du poisson sur tous les marchés avec un excès de demande est de 9,3.

    	Les données sont cohérentes avec la loi du prix unique.

    	Les données révèlent que les acheteurs ont un pouvoir de négociation quand il y a un excès d’offre.

  

  
    	Le prix du poisson est nul sur tous les marchés avec un excès d’offre.

    	Le prix moyen sur les marchés avec un excès de demande est de 9,3, mais plus l’excès de demande est grand, plus le prix est élevé.

    	La loi du prix unique n’est pas respectée car les poissons sont vendus à des prix différents selon les lieux.

    	Lorsqu’il y a un excès d’offre, le prix vaut zéro. Les acheteurs ont tout le pouvoir de négociation, tandis que les vendeurs n’en ont aucun.

  



11.1 Comment des changements de prix visant à extraire des rentes peuvent conduire à un équilibre de marché

Lorsque la décision de Lincoln d’imposer un blocus sur les ports du Sud aboutit à une pénurie drastique sur le marché mondial du coton (Unité 8), certains s’aperçurent de l’opportunité qu’il y avait à profiter de la situation en modifiant le prix. À leur tour, ces changements de prix ont envoyé un message aux producteurs et aux consommateurs du monde entier pour qu’ils changent leur comportement.

Le blocus était un choc exogène qui a changé l’équilibre de marché. Dans un équilibre concurrentiel, tous les échanges sont réalisés au même prix (le prix d’équilibre du marché), et les acheteurs et vendeurs sont preneurs de prix. Un déplacement exogène de l’offre ou de la demande signifie que le prix doit changer pour permettre au marché d’atteindre le nouvel équilibre. L’exemple qui suit montre comment cela peut se passer.

La Figure 11.2 montre l’équilibre concurrentiel sur un marché de chapeaux. Au point A, le prix d’équilibre égalise le nombre de chapeaux que les consommateurs veulent acheter et le nombre de chapeaux produits et vendus par les commerçants. En ce point, personne n’a intérêt à offrir ou demander un prix différent, sachant le prix offert ou demandé par les autres – il s’agit d’un équilibre de Nash. Suivez les étapes sur la Figure 11.2 pour voir comment une hausse de la demande de chapeaux offre une opportunité de profit aux vendeurs de chapeaux.






            [image: Une hausse de la demande dans un marché concurrentiel : des opportunités de rente. ]



Figure 11.2 
Une hausse de la demande sur un marché concurrentiel : des opportunités de rente.









            [image: Équilibre : Au point A, le marché est à l’équilibre à un prix de 8 $. La courbe d’offre correspond à la courbe du coût marginal, donc le coût marginal de produire un chapeau est de 8 $. ]



Équilibre



Au point A, le marché est à l’équilibre à un prix de 8 $. La courbe d’offre correspond à la courbe du coût marginal, donc le coût marginal de produire un chapeau est de 8 $.









            [image: Un choc de demande exogène : Le choc déplace la courbe de demande vers la droite. ]



Un choc de demande exogène



Le choc déplace la courbe de demande vers la droite.









            [image: Excès de demande : Au prix en vigueur, le nombre de chapeaux demandés excède le nombre de chapeaux produits (point D). ]



Excès de demande



Au prix en vigueur, le nombre de chapeaux demandés excède le nombre de chapeaux produits (point D).









            [image: Augmentation du prix : Quand la demande augmente, un vendeur de chapeaux qui observe un plus grand nombre de clients réalisera qu’il peut engranger des profits plus élevés en augmentant le prix. Il peut vendre la même quantité de chapeaux à n’importe quel prix entre A et B. ]



Augmentation du prix



Quand la demande augmente, un vendeur de chapeaux qui observe un plus grand nombre de clients réalisera qu’il peut engranger des profits plus élevés en augmentant le prix. Il peut vendre la même quantité de chapeaux à n’importe quel prix entre A et B.









            [image: Augmentation de la quantité : S’il vend la même quantité de chapeaux que précédemment à un prix plus élevé, le prix dépasse le coût marginal d’un chapeau. Il perçoit donc une rente économique. Mais il pourrait faire encore mieux en augmentant également la quantité produite. ]



Augmentation de la quantité



S’il vend la même quantité de chapeaux que précédemment à un prix plus élevé, le prix dépasse le coût marginal d’un chapeau. Il perçoit donc une rente économique. Mais il pourrait faire encore mieux en augmentant également la quantité produite.









            [image: Un nouvel équilibre : Du fait du comportement de recherche de rente des vendeurs de chapeaux, le marché du chapeau s’ajuste. Les prix et les quantités augmentent jusqu’à l’émergence d’un nouvel équilibre en C. ]



Un nouvel équilibre



Du fait du comportement de recherche de rente des vendeurs de chapeaux, le marché du chapeau s’ajuste. Les prix et les quantités augmentent jusqu’à l’émergence d’un nouvel équilibre en C.








Au point d’équilibre concurrentiel de départ (A) le prix était de 8 $, et tous les acheteurs et vendeurs agissaient en preneurs de prix. Lorsque la demande augmente, acheteurs et vendeurs ne savent pas immédiatement que le nouveau prix d’équilibre est passé à 10 $. Si chacun restait un preneur de prix, le prix ne changerait pas. Mais quand la demande change, certains acheteurs et vendeurs réalisent qu’ils peuvent obtenir un bénéfice en devenant faiseurs de prix, et décident de demander un prix différent des autres.

Par exemple, lorsqu’un vendeur de chapeaux remarque que, chaque jour, des consommateurs cherchent à acheter des chapeaux alors qu’il n’en reste plus sur l’étagère, il prend conscience que certains clients auraient été heureux de payer plus que le prix pratiqué, et que, parmi ceux qui ont payé leur chapeau au prix en vigueur, certains auraient été prêts à payer davantage. Le vendeur de chapeaux va alors augmenter son prix le jour suivant – être preneur de prix n’est plus une stratégie optimale, et il devient faiseur de prix. Il ne sait pas exactement à quoi ressemble la courbe de demande, mais il ne peut pas manquer de voir les gens qui voudraient acheter un chapeau et rentrent chez eux déçus.

En augmentant le prix, il augmente son taux de profit et perçoit une rente (au moins temporairement) – c’est-à-dire qu’il réalise des profits supérieurs aux profits strictement nécessaires pour son activité. De surcroît, comme son prix excède maintenant son coût marginal, il produira et vendra plus de chapeaux. Ceci s’applique également aux autres vendeurs de chapeaux qui expérimenteront avec des prix et des quantités plus élevés.

En raison de la recherche de rente des vendeurs de chapeaux, le secteur du chapeau s’ajuste au nouvel équilibre au point C sur la Figure 11.2. En ce point, le marché s’équilibre de nouveau, l’offre est égale à la demande et aucun des acheteurs et vendeurs ne peut améliorer sa situation en proposant un prix différent de 10 $. Vendeurs et acheteurs redeviennent preneurs de prix jusqu’au prochain changement d’offre ou de demande.

Quand un marché n’est pas à l’équilibre, acheteurs et vendeurs peuvent agir en faiseurs de prix, en effectuant des transactions à un prix différent du prix d’équilibre précédent. Si l’on part de l’équilibre initial et que l’on considère le cas opposé d’une baisse de la demande pour les chapeaux, il y aura un excès d’offre au prix pratiqué de 8 $. Un client du magasin pourrait dire au vendeur de chapeaux : « Je vois que vous avez des chapeaux invendus qui s’accumulent sur les étagères. Je serais ravi d’en acheter un pour 7 $. » Pour l’acheteur, ce serait une aubaine. Mais il s’agit également d’une bonne affaire pour le vendeur, car pour ce volume de ventes, 7 $ est toujours plus élevé que le coût marginal de la production d’un chapeau.

Équilibre du marché par la recherche de rente


	rente de déséquilibre
	La rente économique qui survient lorsqu’un marché n’est pas en équilibre, par exemple lorsqu’il y a un excès de demande ou d’offre sur un marché pour un bien ou un service. A contrario, les rentes qui surviennent à l’équilibre sont appelées rentes d’équilibre.



L’exemple des chapeaux illustre comment les marchés s’ajustent vers l’équilibre par la recherche de rentes économiques de déséquilibre :


  	Lorsqu’un marché est en équilibre concurrentiel : s’il y a un changement exogène de demande ou d’offre, il y aura soit un excès de demande soit un excès d’offre au prix initial.

  	Ensuite, il y aura des rentes potentielles : certains acheteurs seront prêts à payer des prix différents du prix initial, mais supérieurs au coût marginal pour le vendeur.

  	Quand le marché est en déséquilibre : acheteurs et vendeurs peuvent obtenir ces rentes en effectuant leurs transactions à des prix différents. Ils deviennent faiseurs de prix.

  	Ce processus se poursuit jusqu’à ce qu’un nouvel équilibre concurrentiel soit atteint : il n’y a ni demande excédentaire ni offre excédentaire, et acheteurs et vendeurs redeviennent preneurs de prix.




	rentes d’innovation
	Surplus de profits par rapport au coût d’opportunité du capital qu’un innovateur génère en introduisant une nouvelle technologie, structure organisationnelle ou stratégie de marketing. Connu également sous le terme : rentes schumpétériennes.



Remarquez comment l’ajustement à l’équilibre du marché par la recherche de rente ressemble au procédé d’innovation technologique par la recherche de rente modélisée dans l’Unité 2. Le changement exogène correspondait alors à la possibilité d’adopter une nouvelle technologie. La première entreprise à le faire gagnait des rentes d’innovation : des profits en excès par rapport au taux normal de profit. Ce processus perdurait jusqu’à ce que l’innovation se soit largement diffusée dans le secteur et que les prix se soient ajustés de façon à ce que l’on ne puisse plus obtenir de rentes d’innovation.


  Einstein Équilibre par la recherche de rente sur un marché expérimental

  Les économistes ont étudié le comportement des acheteurs et des vendeurs dans le cadre d’expériences en laboratoire, pour vérifier si les prix s’ajustent ou non de manière à égaliser offre et demande. Dans la première expérience du genre, en 1948, Edward Chamberlin donna à chaque membre d’un groupe d’étudiants de Harvard un carton leur attribuant le rôle d’« acheteur » ou de « vendeur » et indiquant leur disposition à payer ou leur prix de réserve en dollars. Ils pouvaient ensuite marchander entre eux et l’économiste enregistrait les différents échanges qui avaient lieu. Il constata que les prix avaient tendance à être inférieurs, et le niveau des échanges supérieur, aux niveaux d’équilibre. Chamberlin répéta l’expérience tous les ans. Un des étudiants qui participa à cette expérience en 1952, Vernon Smith, mena plus tard ses propres expériences et en fut récompensé par un prix Nobel.

  Il modifia les règles du jeu, afin que les participants aient plus d’informations sur le déroulement du jeu : acheteurs et vendeurs annonçaient les prix qu’ils étaient prêts à offrir ou à payer. Dès qu’une personne acceptait l’une des propositions, un échange avait lieu et les deux participants se retiraient du marché. Sa seconde modification consista à répéter le jeu plusieurs fois, les participants gardant le même carton à chaque tour.

  La Figure 11.3 montre ses résultats. Il y avait 11 vendeurs avec des prix de réserve compris entre 0,75 $ et 3,25 $ et 11 acheteurs avec des DAP dans cette même fourchette. Le schéma représente les fonctions d’offre et de demande correspondantes. Vous pouvez constater qu’à l’équilibre, six échanges ont lieu à un prix de 2 $. Toutefois, les participants ne savaient pas cela, puisqu’ils ne connaissaient pas le prix inscrit sur le carton des autres participants. La partie droite du schéma indique le prix correspondant à chaque échange conclu. Lors du premier tour, il y eut cinq échanges, tous à des prix inférieurs à 2 $. Mais à partir du cinquième tour, la plupart des prix devinrent très proches de 2 $ et le nombre d’échanges était égal à la quantité d’équilibre.

  


            [image: Les résultats expérimentaux de Vernon Smith ]



Figure 11.3 
Les résultats expérimentaux de Vernon Smith.






Smith, Vernon L. 1962. ‘An Experimental Study of Competitive Market Behavior’. Journal of Political Economy 70 (3) (January): p. 322.






  L’expérience de Smith montre la pertinence d’appliquer le modèle de l’équilibre concurrentiel pour décrire les marchés dans lesquels les biens sont identiques – il y a suffisamment d’acheteurs et de vendeurs et ils sont bien informés des transactions des autres. Dès le premier tour le résultat était proche de l’équilibre, et la convergence vers ce dernier au cours des périodes de jeu suivantes fut rapide, à mesure que les participants obtenaient des informations supplémentaires concernant l’offre et la demande. Le modèle concurrentiel ne tient pas compte du comportement de recherche de rente lors des périodes d’ajustement dans l’expérience, mais il prédit de façon correcte que le résultat final sera l’équilibre sans influence sur les prix.




  Exercice 11.1 Un choc d’offre et l’ajustement à un nouveau marché

  Considérez un marché sur lequel des boulangeries fournissent du pain au secteur de la restauration. Une nouvelle technologie est désormais disponible pour les boulangeries, déplaçant la courbe d’offre comme indiqué sur la figure.

  


            [image: Le marché du pain. ]






  
    	Expliquez pourquoi les boulangeries voudraient augmenter leurs ventes. Pourquoi ne peuvent-elles pas le faire au prix initial ?

    	Décrivez comment les actions des boulangeries pourraient amener le secteur à un nouvel équilibre.

    	Est-ce toujours le vendeur qui bénéficie des rentes économiques qui apparaissent quand le marché est en déséquilibre ?

    	Que pourraient faire les restaurateurs lorsque le marché n’est pas à l’équilibre ?

  




  Exercice 11.2 Prix du coton et Guerre de Sécession

  Relisez l’introduction de l’Unité 8 et l’encadré « Les grands économistes » sur Friedrich Hayek. Utilisez le modèle de l’offre et de la demande pour représenter :

  
    	L’augmentation du prix du coton brut américain (représentez le marché du coton brut américain, qui comprend de nombreux producteurs et acheteurs).

    	L’augmentation du prix du coton brut indien (représentez le marché du coton brut indien, qui comprend de nombreux producteurs et acheteurs).

    	La réduction de la production de textile dans une filature anglaise (représentez une entreprise individuelle sur un marché de produits concurrentiel).

  

  Pour chacune de ces situations, indiquez quelle(s) courbe(s) se déplace(nt) et expliquez le résultat.




  Question 11.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 11.2 représente le marché des chapeaux avant et après un déplacement de la demande. En vous appuyant sur ces informations, lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	Après la hausse de la demande, les vendeurs vendront dans un premier temps davantage de chapeaux à 8 $.

    	L’ajustement vers le nouvel équilibre est dû au comportement de recherche de rente des acheteurs et des vendeurs.

    	Pendant la phase d’ajustement du marché, certains acheteurs pourraient payer plus pour un chapeau que d’autres.

    	Le nouveau prix d’équilibre peut se trouver n’importe où entre A et B.

  

  
    	Les vendeurs n’augmenteraient pas leurs ventes au-delà du point A pour un prix de 8 $, car leur coût marginal serait plus élevé que 8 $.

    	L’ajustement nécessite que les prix et les quantités changent. La recherche de rente incite les acheteurs et les vendeurs à faire ces changements.

    	Tant que le nouvel équilibre n’est pas atteint, les acheteurs et les vendeurs peuvent trouver des opportunités de tirer avantage de transactions à des prix différents.

    	Au nouvel équilibre, la loi du prix unique est satisfaite et l’offre est égale à la demande (au niveau de la nouvelle courbe de demande). Le prix sera de 10 $.

  



11.2 Comment l’organisation du marché peut influencer les prix

Les interactions sociales et l’organisation du marché peuvent avoir un impact important sur les prix. Des données provenant de marchés aux poissons (qui sont de bons éléments de comparaison car les poissons sont relativement homogènes) témoignent de l’influence de ces deux facteurs sur les prix.

Sur la côte est de l’Italie, le marché aux poissons d’Ancona utilise un système de vente aux enchères à la hollandaise. Quand une caisse de poissons descend sur un tapis roulant, un écran présente le prix initial pour la caisse. Ce prix diminue progressivement jusqu’à ce qu’un acheteur presse un bouton pour acheter la caisse. Les transactions se déroulent toutes les quatre secondes sur trois tapis roulants et 25 millions d’euros de poissons sont vendus chaque année. Un commissaire-priseur décide des prix de départ, et les acheteurs représentant les supermarchés et les restaurants sont en concurrence pour déterminer les prix finaux.

Le marché aux poissons de Marseille utilise un système différent. Les vendeurs parviennent à accord sur un prix avec chaque acheteur venant à leur stand. Cela s’appelle un échange de gré à gré. Si Paul est un vendeur et qu’un acheteur appelé George vient à son stand pour acheter une caisse de sardines, Paul lui propose un prix. Ce prix peut être différent du prix que Paul proposera à son prochain acheteur. Il y a un peu de marchandage, mais George est libre de rejeter le prix et de trouver un autre vendeur.

Certains vendeurs individuels du marché aux poissons de Marseille font varier le prix du même poisson jusqu’à 30 % selon les consommateurs. Un acheteur individuel peut payer des montants vraiment différents pour différentes transactions pour un même poisson. Malgré cela, une relation décroissante classique relie prix et quantité sur le marché agrégé.


	discrimination par les prix
	Une stratégie de vente selon laquelle différents prix sont fixés pour différents acheteurs ou groupes d’acheteurs, ou les prix varient selon le nombre d’unités achetées.



Alan Kirman a utilisé des données sur la loyauté de l’acheteur pour expliquer ce type de discrimination par le prix. Le marché de Marseille est constitué d’environ 45 vendeurs et 500 acheteurs, dont la plupart sont des détaillants comme ceux d’Ancona. Certains acheteurs sont extrêmement loyaux envers certains poissonniers, et d’autres changent plus régulièrement. Les clients les plus loyaux paient des prix légèrement supérieurs à ceux de leurs homologues moins loyaux. Les données de Kirman révèlent que cet arrangement a rapporté des profits plus élevés aux vendeurs et de plus gros gains pour 90 % des consommateurs loyaux.

Comment cela est-il possible ? Les gains des acheteurs proviennent à la fois du prix et de la satisfaction de la demande. Imaginez que vous êtes acheteur(se). Lors de votre premier jour sur le marché aux poissons de Marseille, vous êtes autant susceptible d’acheter à un poissonnier qu’à un autre. Vous achetez du cabillaud à Sarah et votre supermarché réalise un profit, ce qui vous rend davantage susceptible de retourner voir Sarah le lendemain. Ainsi, vos expériences passées guideront vos décisions présentes.

Après avoir acheté le poisson de Sarah pendant un certain temps, elle commence à vous servir du cabillaud avant ses autres clients, en récompense de votre loyauté. Donc vous continuez à lui en acheter parce que vous avez plus de chance d’obtenir la quantité de poissons que vous souhaitez. Les avantages d’être un(e) client(e) loyal(e) sont particulièrement apparents quand la météo limite la quantité de poissons disponibles.

Maintenant, imaginez que vous êtes le(la) poissonnier(ère). Les gains du vendeur proviennent des profits et de l’écoulement de votre offre. En augmentant votre nombre de clients loyaux, vous obtiendrez des revenus plus sûrs et vos estimations de la demande seront plus précises.

Si vous donnez la priorité à vos clients loyaux – en les servant en premier par exemple – vous améliorez leur expérience d’achat quand ils s’adressent à vous, ce qui les rend plus susceptibles de revenir. Avec le temps, ces clients deviennent si loyaux qu’ils ne changent pas de fournisseur si vous augmentez légèrement vos prix.

Ainsi, les relations individuelles et les expériences passées influencent les prix. La structure des échanges de gré à gré confère à la loyauté du consommateur une forte influence sur les prix sur le marché de Marseille.

Notez qu’un phénomène similaire est observé à Ancona, qui a été étudié par Mauro Gallegati et ses co-auteurs. La Figure 11.4 montre que certains acheteurs individuels dans ce marché ont des relations prix-quantité très atypiques. La relation prix-quantité agrégée reste néanmoins classique, comme en témoigne la Figure 11.5. Malgré l’absence d’interaction face à face, la loyauté des acheteurs existe et certains consommateurs sont plus susceptibles d’acheter les cargaisons de certains bateaux en particulier. Contrairement au marché de Marseille, cependant, la majorité de ces clients loyaux paient des prix moins élevés que leurs homologues moins loyaux. Ceci est intrigant, puisqu’il n’y a pas de contact en face à face entre acheteurs et vendeurs. Les auteurs pensent que cela est dû à un processus d’apprentissage complexe.

Un autre élément important à propos du marché d’Ancona est lié au déclin des prix au fil de la journée. Dans ce cas, pourquoi les acheteurs n’attendent-ils donc pas de meilleurs prix ? Là encore, il s’agit de réaliser un arbitrage – si un acheteur attend jusqu’à la fin de la journée, il est plus probable qu’il ne puisse pas acheter la quantité de poissons souhaitée. Beaucoup d’acheteurs ne seraient pas prêts à prendre ce risque et payeront des prix plus élevés pour être sûrs d’obtenir leur quantité de poissons. D’ailleurs, les prix montent assez rapidement à la toute fin de la journée quand l’offre totale est faible, ce qui est cohérent avec l’explication précédente.

Les prix émergent finalement des intérêts et des relations des acheteurs et des vendeurs. L’organisation du marché détermine précisément comment ces relations influencent les prix.




            [image: La relation prix-quantité pour un acheteur unique sur le marché aux poissons d’Ancona ]



Figure 11.4 
La relation prix-quantité pour un acheteur unique sur le marché aux poissons d’Ancona.
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Figure 11.5 
La relation prix-quantité agrégée sur le marché d’Ancona.
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11.3 Équilibres de court et de long terme

Lorsque nous avons modélisé l’équilibre de marché pour le pain dans l’Unité 8, nous avons supposé qu’il y avait un nombre fixe de boulangeries (50) dans la ville. Nous avons trouvé la courbe d’offre du secteur en additionnant les quantités de pain produites par chaque boulangerie pour tout prix donné, et nous avons ensuite trouvé le prix et la quantité d’équilibre.

Mais nous avons aussi vu qu’au prix d’équilibre, les boulangeries touchaient des rentes (leurs profits étaient supérieurs à zéro), offrant une opportunité de profit à d’autres entreprises qui voudraient entrer sur le marché. L’entrée de nouvelles entreprises déplacerait l’offre du marché, conduisant à un nouvel équilibre. Cet exemple révèle comment la recherche de rente peut déplacer un marché vers un équilibre différent à long terme.


	équilibre à court terme
	Un équilibre prévalant tant que certaines variables (par exemple, le nombre d’entreprises sur un marché) restent constantes, mais où l’on s’attend à un changement de ces variables quand les individus auront eu le temps de répondre à la situation.
	équilibre de long terme
	Un équilibre atteint quand les variables qui étaient constantes à court terme (par exemple, le nombre d’entreprises sur un marché) peuvent s’ajuster, car les gens ont le temps de réagir à la situation.



La Figure 11.6 montre l’équilibre du marché du pain avec 50 boulangeries au point A dans le graphique de droite : 5 000 miches de pain sont vendues au prix unitaire de 2 €. Le graphique de gauche présente les courbes d’isoprofit et de coût marginal de chaque boulangerie (en faisant l’hypothèse qu’elles sont identiques) ainsi que le point indiquant la quantité que chacune d’elle produit si le prix est de 2 € : une boulangerie produit 100 miches de pain (où le prix égale le coût marginal). Et nous pouvons constater qu’en A, c’est au-dessus de la courbe du coût moyen, indiquant un profit économique positif.

L’équilibre de marché au point A est décrit comme l’équilibre de court terme. L’expression « court terme » est utilisée pour indiquer que nous maintenons quelque chose constant pour l’instant, bien que cela puisse changer dans le futur. Dans le cas présent, nous sous-entendons que A est l’équilibre tandis que le nombre d’entreprises sur le marché reste constant. Or, comme les entreprises obtiennent des rentes, cette situation ne peut pas durer. Suivez les étapes pour voir ce qu’il se passe à plus long terme.





            [image: Le marché du pain à court terme et long terme. ]



Figure 11.6 
Le marché du pain à court terme et long terme.









            [image: L’équilibre de court terme : Au départ, il y a 50 boulangeries. Le marché est au point d’équilibre de court terme en A. Le prix d’une miche de pain est de 2 € et les profits réalisés par les boulangeries sont au-dessus du niveau normal. Elles gagnent des rentes, donc de nouvelles boulangeries aspireront à entrer sur le marché. ]



L’équilibre de court terme



Au départ, il y a 50 boulangeries. Le marché est au point d’équilibre de court terme en A. Le prix d’une miche de pain est de 2 € et les profits réalisés par les boulangeries sont au-dessus du niveau normal. Elles gagnent des rentes, donc de nouvelles boulangeries aspireront à entrer sur le marché.









            [image: Plus d’entreprises entrent sur le marché : Quand de nouvelles entreprises arrivent sur le marché, la courbe d’offre se déplace vers la droite. Le nouvel équilibre est au point B. Le prix a baissé à 1,75 €. Il y a davantage de boulangeries et davantage de pain est vendu au total, mais chacune des boulangeries produit moins qu’auparavant et réalise des profits plus faibles. ]



Plus d’entreprises entrent sur le marché



Quand de nouvelles entreprises arrivent sur le marché, la courbe d’offre se déplace vers la droite. Le nouvel équilibre est au point B. Le prix a baissé à 1,75 €. Il y a davantage de boulangeries et davantage de pain est vendu au total, mais chacune des boulangeries produit moins qu’auparavant et réalise des profits plus faibles.









            [image: Le prix est toujours supérieur au coût moyen : En B, le prix est toujours au-dessus du coût moyen – les boulangeries réalisent des profits supérieurs aux profits normaux. Il s’agit toujours d’un équilibre de court terme, car d’autres entreprises voudront entrer sur le marché. ]



Le prix est toujours supérieur au coût moyen



En B, le prix est toujours au-dessus du coût moyen – les boulangeries réalisent des profits supérieurs aux profits normaux. Il s’agit toujours d’un équilibre de court terme, car d’autres entreprises voudront entrer sur le marché.









            [image: L’équilibre de long terme : De nouvelles boulangeries vont entrer sur le marché, faisant baisser le prix de marché, jusqu’à ce qu’il soit égal au coût moyen d’une miche de pain, et que les boulangeries fassent des profits normaux. L’équilibre de long terme se situe au point C. ]



L’équilibre de long terme



De nouvelles boulangeries vont entrer sur le marché, faisant baisser le prix de marché, jusqu’à ce qu’il soit égal au coût moyen d’une miche de pain, et que les boulangeries fassent des profits normaux. L’équilibre de long terme se situe au point C.








Quand l’équilibre de long terme est atteint en C, le prix du pain est égal à la fois au coût marginal et au coût moyen (P = Cm = CM), et les profits économiques réalisés par chaque boulangerie valent zéro.

À long terme, les profits réalisables sur le marché du pain ne sont pas supérieurs à ceux que de potentiels propriétaires de boulangerie pourraient réaliser en plaçant leurs ressources ailleurs. Si un propriétaire pouvait obtenir davantage en utilisant ses locaux différemment (ou en les vendant et en investissant dans une autre affaire), nous nous attendrions à ce qu’il le fasse. Bien que personne ne gagne plus que des profits normaux, personne non plus ne devrait gagner moins que des profits normaux.

Nous pouvons utiliser la Figure 11.6 pour calculer le nombre de boulangeries dans le long terme. D’après le graphique de gauche, le prix doit être de 1,52 €, parce qu’il s’agit du point sur la courbe d’offre où l’entreprise réalise des profits normaux (P = Cm = CM), et chaque boulangerie produit 66 miches de pain. À partir de la courbe de demande du graphique de droite, nous pouvons déduire qu’à ce prix, 6 500 miches de pain seront vendues. Ainsi, le nombre de boulangeries sur le marché doit être 6 500/66 = 98.

Remarquez la manière dont les équilibres de court terme et de long terme diffèrent. À court terme, le nombre d’entreprises est exogène – il est supposé constant, à 50. À long terme, le nombre de boulangeries peut changer par le truchement des réponses endogènes de recherche de rente des entreprises. Le nombre d’entreprises à l’équilibre de long terme est endogène – il est déterminé par le modèle.

Les concepts d’équilibres de court et de long termes ne font pas référence à des périodes temporelles précises, même si certaines variables (comme le prix sur le marché et la quantité produite par des entreprises individuelles) s’ajustent parfois plus rapidement que d’autres (comme le nombre d’entreprises prenant part à un marché). Ainsi, ce que nous appelons court terme et long terme dépend du modèle. L’équilibre de court terme est atteint quand chacun a pris la meilleure décision possible en changeant les variables facilement ajustables tandis que les autres demeurent constantes. L’équilibre de long terme est atteint lorsque ces autres variables se sont également ajustées.

Élasticités de court terme et long terme

Souvenez-vous de l’Unité 8 : lorsque la demande pour un bien augmente, l’augmentation de la quantité vendue dépend de l’élasticité de la courbe d’offre (c’est-à-dire de la courbe de coût marginal). Donc si la demande pour le pain augmente, une courbe d’offre pentue (inélastique) signifie que le prix du pain augmente beaucoup à court terme tandis que le nombre de boulangeries est fixe et que la quantité augmente relativement peu. Mais à plus long terme, cela encouragera d’autres boulangeries à entrer sur le marché, faisant chuter les prix, et augmentant encore la quantité. On dit que, du fait de la possibilité d’entrée et sortie des entreprises sur le marché, l’offre de pain est plus élastique à long terme.

La distinction entre court terme et long terme s’applique à de nombreux modèles économiques. Outre le nombre d’entreprises dans un secteur, il y a de nombreuses autres variables économiques qui s’ajustent lentement, et il est utile de distinguer ce qui se passe avant et après leur ajustement.

Dans la section suivante, nous allons examiner un autre exemple : l’offre et la demande pour le pétrole sont toutes deux plus élastiques à long terme, car les producteurs peuvent à terme construire de nouveaux puits, et les consommateurs peuvent changer de combustible pour leur voiture ou leur chauffage. Nous définissons comme court terme dans ce cas la période durant laquelle les entreprises sont limitées par leur capacité de production existante, et les consommateurs par les véhicules et appareils de chauffage qu’ils possèdent actuellement.


  Question 11.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 11.6 représente le marché du pain dans le court terme, avec 50 boulangeries, et dans le long terme quand davantage de boulangeries peuvent entrer sur le marché. Toutes les boulangeries sont identiques. Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La courbe d’offre de chaque boulangerie se déplace lorsque de nouvelles boulangeries arrivent sur le marché.

    	A et B ne peuvent pas être des équilibres de long terme, car les boulangeries obtiennent une rente économique positive.

    	Davantage de boulangeries vont entrer sur le marché quand le point C est atteint.

    	Les boulangeries voudront quitter le marché quand C sera atteint, car elles ne réaliseront alors aucun profit.

  

  
    	La courbe d’offre de chaque boulangerie reste inchangée. Seule la courbe d’offre du marché se déplace.

    	A et B peuvent seulement être des équilibres de court terme, pour un nombre donné de boulangeries. La rente économique va inciter d’autres boulangeries à entrer sur le marché.

    	Aucune nouvelle boulangerie n’entrera sur le marché car sinon, le prix tomberait en dessous du coût moyen et les boulangeries feraient des pertes.

    	Au point C, les boulangeries font des profits normaux, elles n’ont donc aucune raison de quitter le marché.
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11.4 Prix, recherche de rente et dynamiques de marché à l’œuvre : les prix du pétrole

La Figure 11.7 représente le prix réel du pétrole sur les marchés mondiaux (en dollars américains constants de 2014) et la quantité totale consommée dans le monde entre 1865 et 2014. Pour comprendre ce qui est à l’origine des fluctuations importantes du prix du pétrole, nous pouvons utiliser notre modèle d’offre et de demande, en distinguant le court terme et le long terme.




            [image: Prix mondiaux du pétrole en prix constants (1865–2014) et consommation mondiale de pétrole (1965–2014) ]



Figure 11.7 
Prix mondiaux du pétrole en prix constants (1865–2014) et consommation mondiale de pétrole (1965–2014).






BP. (2015) BP Statistical Review of World Energy June 2015.






Nous savons que les prix reflètent la rareté : si un bien devient plus rare, ou plus cher à produire, l’offre chutera et le prix aura tendance à augmenter. Durant plus de 60 ans, les experts de l’industrie pétrolière ont prédit que la demande dépasserait bientôt l’offre : la production atteindrait un niveau maximal et les prix augmenteraient à mesure que les réserves mondiales déclineraient. La présence d’un « pic pétrolier » n’est pas manifeste sur la Figure 11.7. Une des raisons en est que des prix en hausse incitent à de nouvelles explorations. Entre 1981 et 2014, plus de 1 000 milliards de barils ont été extraits et consommés, pourtant les réserves mondiales de pétrole ont plus que doublé, en passant d’environ 680 milliards de barils à 1 700 milliards de barils.

Les prix ont fortement augmenté au cours du 21e siècle et un nombre croissant d’analystes estiment que le pétrole conventionnel, au moins, a atteint un pic. Mais les ressources non conventionnelles, comme l’huile de schiste, sont maintenant en cours d’exploitation. Peut-être que ce seront les politiques de lutte contre le changement climatique, et non l’épuisement des ressources, qui finiront par freiner la consommation du pétrole.3 4

Ce qui rend les messages véhiculés par les prix difficiles à lire sur la Figure 11.7 sont les fortes variations en dent de scie sur de courtes périodes de temps. Ces fluctuations ne peuvent pas être expliquées par les réserves de pétrole, car elles témoignent d’une rareté de court terme. La demande et l’offre sont toutes deux inélastiques à court terme.

Offre et demande de court terme

Du côté de la demande, le pétrole est principalement utilisé dans les services de transport (aérien, routier et maritime). La demande est inélastique sur le court terme car il y a peu de possibilités de substitution. Par exemple, même si les prix de l’essence augmentent fortement, sur le court terme, la plupart des usagers vont continuer d’utiliser leur voiture actuelle pour se rendre sur leur lieu de travail du fait du nombre limité d’alternatives disponibles immédiatement. Donc la courbe de demande dans le court terme est pentue.

La technologie traditionnelle d’extraction du pétrole se caractérise par un investissement initial important pour creuser des puits de pétrole onéreux dont la construction peut prendre plusieurs mois voire davantage. Une fois en place, ces puits peuvent pomper jusqu’à ce qu’ils soient vides ou qu’ils ne soient plus rentables. Une fois le puit creusé, le coût d’extraction du pétrole est relativement bas, mais le rythme auquel le pétrole est pompé est soumis à des contraintes de capacité – les producteurs ne peuvent extraire d’un puits qu’un nombre limité de barils par jour. Cela signifie qu’en considérant comme constante la capacité de production à court terme, nous devrions tracer une courbe d’offre de court terme qui est au départ basse et horizontale, et qui ensuite se tourne vers le haut et devient très pentue lorsque l’on est près d’atteindre les contraintes de capacité. Il nous faut également tenir compte de la structure oligopolistique du marché du pétrole brut. L’Organisation des pays exportateurs de pétrole (OPEP) est un cartel composé d’une douzaine de pays membres qui, ensemble, représentent environ 40 % de la production mondiale de pétrole actuelle. L’OPEP définit des quotas de production pour ses pays membres. Nous pouvons représenter cela sur notre graphique de l’offre et de la demande par une droite de coût marginal horizontale, qui s’arrête au quota total de production fixé par l’OPEP. En ce point, la droite devient verticale, non pas à cause des contraintes de capacité, mais parce que les producteurs de l’OPEP ne vendront rien au-delà.


	oligopole
	Un marché avec un petit nombre de vendeurs, donnant à chaque vendeur un certain pouvoir de marché.



La Figure 11.8 construit la courbe d’offre du marché en sommant le quota de production de l’OPEP avec les courbes d’offre hors OPEP (souvenez-vous que nous obtenons les courbes d’offre du marché en additionnant les quantités fournies par chaque producteur pour chaque niveau de prix) et la combine avec la courbe de demande pour déterminer le prix mondial du pétrole.
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Figure 11.8 
Le marché mondial du pétrole.









            [image: Offre de l’OPEP : Les membres de l’OPEP peuvent facilement augmenter leur production avec leur capacité actuelle, sans augmenter leur coût marginal c. Les quotas de l’OPEP limitent leur production totale à QOPEP. ]



Offre de l’OPEP



Les membres de l’OPEP peuvent facilement augmenter leur production avec leur capacité actuelle, sans augmenter leur coût marginal c. Les quotas de l’OPEP limitent leur production totale à QOPEP.









            [image: Offre hors OPEP : Les pays producteurs non-membres de l’OPEP peuvent produire du pétrole au même coût marginal c jusqu’à ce qu’ils approchent de leur capacité de production, au voisinage de laquelle que leurs coûts marginaux augmentent brusquement. ]



Offre hors OPEP



Les pays producteurs non-membres de l’OPEP peuvent produire du pétrole au même coût marginal c jusqu’à ce qu’ils approchent de leur capacité de production, au voisinage de laquelle que leurs coûts marginaux augmentent brusquement.









            [image: Courbe d’offre mondiale : L’offre mondiale totale correspond à la somme de la production de l’OPEP et des autres pays producteurs pour tout prix donné. ]



Courbe d’offre mondiale



L’offre mondiale totale correspond à la somme de la production de l’OPEP et des autres pays producteurs pour tout prix donné.









            [image: Le prix du pétrole à l’équilibre : La courbe de demande est pentue : la demande mondiale est inélastique à court terme. À l’équilibre, le prix est P0 et la consommation totale de pétrole Q0 est égale à QOPEP + Qnon-OPEP. ]



Le prix du pétrole à l’équilibre



La courbe de demande est pentue : la demande mondiale est inélastique à court terme. À l’équilibre, le prix est P0 et la consommation totale de pétrole Q0 est égale à QOPEP + Qnon-OPEP.









            [image: Profit : Le profit de l’OPEP est (P0 – c) × QOPEP, c’est-à-dire l’aire du rectangle en dessous de P0. Le profit des pays hors OPEP est représenté par le reste de l’aire sous P0. ]



Profit



Le profit de l’OPEP est (P0 – c) × QOPEP, c’est-à-dire l’aire du rectangle en dessous de P0. Le profit des pays hors OPEP est représenté par le reste de l’aire sous P0.








Les chocs pétroliers des années 1970

En 1973 et 1974, les pays de l’OPEP imposèrent un embargo partiel sur le pétrole en réponse à la guerre au Moyen-Orient de 1973–74, et en 1979 et 1980, la production de pétrole de l’Iran et de l’Irak chuta à cause des perturbations de l’offre qui suivirent la Révolution iranienne et le déclenchement de la guerre Iran-Irak. Ces événements sont représentés sur la Figure 11.9 par un déplacement vers la gauche de la courbe d’offre mondiale OMONDE, en raison de la baisse du volume produit par les pays de l’OPEP, à QOPEP. La production et la consommation totales chutent, mais comme la demande est très inélastique par rapport au prix, l’augmentation en pourcentage du prix est beaucoup plus importante que la diminution en pourcentage de la quantité. C’est ce que nous observons dans les données de la Figure 11.7. Le prix du pétrole (en dollars américains de 2014) passe de 18 $ le baril en 1973 à 56 $ en 1974, puis à 106 $ en 1980, tandis qu’en comparaison la consommation mondiale de pétrole ne chute que faiblement après ces deux chocs de prix (-2 % entre 1973 et 1975, et -10 % entre 1979 et 1983).




            [image: Les chocs du prix du pétrole de l’OPEP des années 1970 : l’OPEP diminue la production ]



Figure 11.9 
Les chocs du prix du pétrole de l’OPEP des années 1970 : l’OPEP diminue la production.






Choc pétrolier des années 2000–2008


	élasticité-revenu de la demande
	La variation en pourcentage dans la demande qui aurait lieu en réponse à une hausse du revenu individuel de 1 %.



Les années 2000–2008 furent caractérisées par la croissance économique rapide de certains pays émergents, notamment la Chine et l’Inde. L’élasticité-revenu de la demande de pétrole et de produits pétroliers est plus élevée dans ces pays que dans les économies de marché plus avancées, et la demande de voitures personnelles et de transport aérien pour le tourisme augmente relativement rapidement à mesure que ces pays s’enrichissent. Cette hausse de revenu déplace la courbe de demande vers la droite, comme illustré sur la Figure 11.10. Dans ce cas, c’est la courbe d’offre de pétrole inélastique, de court terme qui est responsable de la forte hausse des prix et de la hausse seulement modeste de la consommation mondiale de pétrole. La baisse brutale des prix en 2009 a la même explication, mais inversée : la crise financière de 2008–2009 constitua un choc de demande négatif qui déplaça la courbe de demande vers la gauche, de sorte que la consommation mondiale baissa d’environ 3 % et le prix du brut chuta, passant de 100 $ le baril durant l’été 2008 à 40-50 $ début 2009.




            [image: Chocs sur le prix du pétrole dans les années 2000–2008 : la croissance économique fait augmenter la demande mondiale ]



Figure 11.10 
Chocs sur le prix du pétrole dans les années 2000–2008 : la croissance économique fait augmenter la demande mondiale.







  Exercice 11.3 Le marché mondial du pétrole

  En utilisant le graphique de l’offre et de la demande :

  
    	Illustrez ce qu’il se passe quand la croissance économique stimule la demande mondiale :
      
        	à court terme

        	à long terme lorsque les producteurs investissent dans de nouveaux puits de pétrole

        	à long terme lorsque les consommateurs trouvent des substituts au pétrole

      

    

    	De manière similaire, décrivez les conséquences à court terme et à long terme d’un choc d’offre négatif qui serait similaire à celui des années 1970.

    	Si vous observez une hausse du prix du pétrole, qu’est-ce qui vous permet en principe de déterminer s’il s’agit d’un changement lié à l’offre ou à la demande ?

    	En quoi le graphique et la réponse aux chocs seraient différents s’il y avait :
      
        	un marché concurrentiel composé d’une multitude de producteurs ?

        	un unique producteur de pétrole en situation de monopole ?

        	un cartel comme l’OPEP contrôlant 100 % de la production mondiale de pétrole et cherchant à maximiser les profits combinés de ses membres ?

      

    

    	Pourquoi les pays membres de l’OPEP auraient-ils individuellement une incitation à produire plus que le quota qui leur a été attribué ?

    	Est-ce que cette logique s’applique également au monde réel, où il y a également des producteurs qui ne font pas partie de l’OPEP ?

  




  Exercice 11.4 La révolution de l’huile de schiste

  Un événement important de la dernière décennie a été la réémergence des États-Unis en tant que producteur de pétrole majeur à travers la « révolution de l’huile de schiste ». Cette huile de schiste est extraite en utilisant la technique de la fracturation hydraulique (« fracking » en anglais) : elle consiste à injecter sous haute pression un fluide dans le sol pour fracturer la roche et permettre l’extraction. Dans un discours intitulé ‘The New Economics of Oil’ en octobre 2015, Spencer Dale, l’économiste en chef de la compagnie pétrolière BP, a expliqué en quoi la production d’huile de schiste différait de l’extraction traditionnelle.

  
    	Selon Dale, quelle a été l’incidence de la révolution du pétrole de schiste sur le marché mondial du pétrole ?

    	Comment évoluera le marché mondial du pétrole dans le futur ?

    	Expliquez comment notre graphique de l’offre et de la demande doit être modifié si son analyse est correcte.

  



11.5 La valeur d’un actif : fondamentaux


	actif
	Toute chose de valeur qui est possédée. Voir également : bilan, passif.



Les individus achètent du poisson, des chapeaux et du carburant pour leur valeur de consommation : pour les manger, les porter ou les brûler (respectivement). Les marchés d’actifs peuvent fonctionner différemment parce que les acheteurs ont une seconde motivation : non seulement dériver un certain bénéfice de la possession de cet actif (de quelque nature que ce soit), mais encore de pouvoir le revendre plus tard. Quels sont donc les déterminants de la valeur d’un actif, qu’il s’agisse d’un bien immobilier, d’une œuvre d’art ou d’un actif financier, comme les parts d’une entreprise ?

Rappelez-vous de l’Unité 6, où nous avions vu que les profits d’une entreprise appartiennent à ses actionnaires, proportionnellement au nombre de parts que chacun possède. Ces profits sont typiquement divisés entre les dividendes payés directement aux actionnaires d’une part, et les bénéfices non répartis d’autre part, qui servent à maintenir et accroître la capacité de l’entreprise à générer des revenus. Mais puisque le futur est si incertain, comment devrait-on valoriser ces actions ?

Deux déterminants importants de la valeur d’un actif financier (également appelé titre) sont la taille attendue des flux financiers qu’il devrait générer et l’incertitude dans la prévision de ces flux financiers.

Obligations


	obligation d’État
	Un instrument financier émis par les États, promettant de payer des flux d’argent à des périodes déterminées.



Le plus simple est de commencer avec un actif qui promet un flux de paiements fixes à des dates connues et sur une période de temps finie. Imaginez que des investisseurs ont la certitude que les paiements promis seront effectués. Le meilleur exemple est une obligation d’État, délivrée par un pays dont la probabilité de défaut est négligeable, à l’instar des États-Unis ou de la Suisse (ce cas a été analysé dans la rubrique Einstein de l’Unité 10).


	obligation
	Un type d’actif financier où l’émetteur s’engage à payer au détenteur un montant donné dans le temps. Connu également sous le terme : obligations de sociétés.



Les investisseurs ne seront prêts à acheter et à détenir l’actif que si le taux de rendement – les paiements futurs comparés au prix auquel il peut être acheté ou vendu – est avantageux par rapport aux taux d’intérêt d’actifs similaires dans l’économie. Le flux de paiements promis est fixe, de sorte que, plus le prix de l’actif sera faible, et plus le taux d’intérêt qu’il rapportera à l’acheteur sera élevé. En d’autres termes, le prix d’un actif sera inversement proportionnel au taux d’intérêt rapporté par l’actif. Si d’autres taux d’intérêt dans l’économie augmentent, le taux d’intérêt sur les obligations devra augmenter également – de sorte que le prix des obligations chutera.

Maintenant, considérons les obligations privées, qui ne sont pas sans risque. Plus le risque de défaut est élevé, plus le taux d’intérêt exigé par les investisseurs sera élevé. Si deux obligations promettent exactement le même flux de paiements, le plus risqué aura un prix plus faible. Les investisseurs toucheront un taux d’intérêt plus élevé s’ils achètent l’obligation la plus risquée et que celle-ci ne fait pas défaut, mais ils courent un risque plus élevé de voir les paiements promis ne pas se matérialiser.

Actions


	action
	Une partie des actifs d’une entreprise qui peut être échangée. Cela donne à l’actionnaire le droit de recevoir une part des profits de l’entreprise et de bénéficier d’une hausse de la valeur des actifs de l’entreprise. Connu également sous le terme : action ordinaire.



Les actions (également appelées parts) diffèrent des obligations par deux aspects importants : il n’y a aucun flux de paiements promis et la période de temps sur laquelle les paiements seront faits n’est pas déterminée. Les entreprises dont les perspectives de revenus nets sont plus élevées obtiendront une valorisation plus élevée ; si les prévisions changent, la valeur des actions changera également. Mais tout comme les obligations, leur valeur dépendra aussi des taux d’intérêt ailleurs dans l’économie, et du degré de risque supposé sur les revenus.

Risque


	risque systématique
	Un risque qui affecte tous les actifs dans un marché, de sorte qu’il n’est pas possible pour les investisseurs de réduire leur exposition au risque en détenant une combinaison d’actifs diversifiés. Connu également sous le terme : risque non diversifiable.
	risque idiosyncratique
	Un risque qui affecte seulement un petit nombre d’actifs au même moment. Les traders peuvent presque éliminer leur exposition à ces risques par la détention d’un portefeuille d’actifs diversifiés affectés par des risques différents. Connu également sous le terme : risque diversifiable.



Mais comment le risque d’un actif devrait-il être évalué ? Pour répondre à cette question, il faut que nous comprenions la distinction entre le risque systématique et le risque idiosyncrasique. Les revenus d’une entreprise peuvent se trouver au-dessus ou en-deçà des prévisions pour différentes raisons. Certains événements – comme des changements dans les politiques commerciales, les taux d’intérêt, ou la demande agrégée pour des biens et services – affectent simultanément de larges classes d’actifs financiers. D’autres événements – tel le succès de l’essai clinique d’un médicament, ou un procès mettant en cause la sécurité d’un véhicule – affectent uniquement les entreprises spécifiques qui peuvent y perdre ou y gagner. La première source de risque est dite systématique ou non diversifiable, la seconde est idiosyncrasique ou diversifiable.


	risque systémique
	Un risque qui menace le système financier.



Un troisième type de risque, le risque systémique, renvoie habituellement à des risques qui menacent le système financier lui-même. Nous examinerons des exemples de risque systémique, comme la crise financière de 2008, à l’Unité 17.


  Cette idée a été développée dans les années 1960 par William Sharpe, John Lintner et d’autres, qui se sont appuyés sur les travaux antérieurs d’Harry Markowitz.



Une idée importante en économie financière est que le risque diversifiable est fondamentalement sans importance pour l’évaluation des titres, car les investisseurs peuvent presque l’éliminer en construisant des portefeuilles qui contiennent un nombre important d’actifs, chacun ayant un très faible poids. En toute période donnée, certaines entreprises du portefeuille subiront des chocs positifs, et d’autres, négatifs, mais tant que les chocs sont réellement idiosyncratiques, ils auront tendance à s’annuler les uns les autres et le portefeuille lui-même n’en souffrira presque pas.

Le risque systématique est différent. Il provient de chocs qui touchent de nombreuses catégories de titres simultanément et ne peut pas être éliminé par diversification. Différentes entreprises sont exposées à différents niveaux de risque systématique, en fonction du degré auquel leurs revenus sont corrélés avec ceux du marché dans son ensemble. Par exemple, les revenus de Ford ou Chrysler sont fortement liés aux évolutions de la conjoncture économique en général, car les individus reportent leurs achats de voitures pendant les récessions. En revanche, les entreprises qui fournissent du gaz et de l’électricité aux ménages sont protégées de ce type de risque car la consommation d’énergie n’est pas très sensible à la conjoncture économique.


	taux de capitalisation du marché
	Le taux de rendement qui est juste suffisant pour inciter les investisseurs à détenir des parts dans une entreprise en particulier. Il sera élevé si l’entreprise est sujette à un niveau élevé de risque systématique.



Les investisseurs exigeront des rendements moyens plus élevés pour les actions d’entreprises présentant des niveaux de risque systématique plus élevés, car leurs revenus auront tendance à être volatiles, sans que cette volatilité puisse être aisément éliminée par diversification. Le taux de rendement qui va inciter les investisseurs à acheter des actions dans une entreprise est parfois appelé le taux de rendement nécessaire, ou le taux de capitalisation de marché. Ceteris paribus, ce taux sera plus élevé pour les entreprises soumises à un plus grand risque systématique. Ainsi, quelles que soient les croyances sur les revenus futurs, les valeurs des actions seront plus élevées pour les entreprises qui ont des taux de capitalisation de marché plus faibles.

Stratégies de marché


	valeur fondamentale d’une action
	Le prix d’une action basé sur les revenus futurs anticipés et le niveau de risque.



Le prix d’une action, calculé à partir des considérations évoquées ci-dessus – les anticipations sur les revenus futurs et le niveau de risque systématique – est parfois appelé la valeur fondamentale du titre. Beaucoup d’investisseurs institutionnels, notamment les fonds communs de placement à gestion active et certains fonds spéculatifs (« hedge funds » en anglais), adoptent des stratégies de marché basées sur l’achat d’actifs qu’ils estiment sous-évalués par rapport à leur valeur fondamentale, et la vente de ceux qu’ils estiment surévalués par rapport à leur valeur fondamentale.

Cependant, il existe d’autres stratégies de marchés qui ne sont absolument pas fondées sur une estimation de la valeur fondamentale. Par exemple, certains traders recherchent des éléments d’évolution dans le prix des actifs, achetant lorsqu’ils s’attendent à ce que les prix montent davantage, ou vendant lorsqu’ils s’attendent à une baisse des prix. Un investisseur pourrait être prêt à payer un prix supérieur à la valeur fondamentale d’un titre s’il s’attend à ce que le prix augmente au-delà de cette valeur. Le cas échéant, l’acheteur pourrait toucher un profit en achetant à bas prix et en vendant plus cher, même si la valeur fondamentale du titre n’a pas changé.


	spéculation
	L’achat et la vente d’actifs afin de tirer profit d’un changement non anticipé dans leur prix.



Acheter et vendre des actifs en se fondant sur une évaluation de leur valeur fondamentale est une forme de spéculation, motivée par la croyance que les prix retourneront bientôt au niveau de leur valeur fondamentale. Acheter et vendre en se fondant sur une évolution  (« momentum » en anglais) perçue est aussi un exemple de spéculation, motivée par la croyance que les tendances du court terme ont un degré de persistance. Ces stratégies, et bien d’autres, sont présentes dans les marchés financiers modernes. Elles déterminent l’évolution des prix et la possibilité de bulles et de krachs (que nous verrons dans des sections ultérieures).


  Comment les économistes apprennent des données La sagesse des foules : le poids du troupeau (de bœufs) et la valeur des actions

  Quel est le juste prix pour une action de Facebook, par exemple ? Vaudrait-il mieux laisser des experts économiques en fixer le prix, plutôt que de laisser ce dernier être déterminé par le marché et les agissements de millions de personnes, dont seulement une poignée a de vraies connaissances sur l’économie et les perspectives de l’entreprise ?

  Les économistes sont loin de comprendre les détails du fonctionnement de ce mécanisme. Mais une intuition importante provient d’une source inhabituelle : un jeu de devinettes joué en 1907 lors d’une foire agricole à Plymouth, en Angleterre. Un bœuf était présenté aux visiteurs de la foire. Pour un sixpence (2,5 penny sterling actuels, soit encore 0,0025 livre sterling), ils pouvaient essayer de trouver le poids préparé du bœuf, c’est-à-dire la quantité de viande que l’on pourrait tirer de ce bœuf. Le joueur dont la réponse marquée sur un bout de papier était la plus proche de la bonne réponse remportait le prix.

  Le polymathe Francis Galton obtint par la suite les bouts de papier comportant les réponses. Il découvrit qu’un joueur pris au hasard se trompait de 18 kg en moyenne. Mais ce qu’il appela la « vox populi » ou « voix du peuple », la valeur médiane de toutes les réponses, était remarquablement proche de la valeur réelle, déviant de seulement 4 kg (soit moins de 1 %).

  L’idée pertinente pour les sciences économiques est que la moyenne d’un grand nombre de personnes pas très bien informées est souvent extrêmement précise, potentiellement plus précise que l’estimation d’un vétérinaire expérimenté ou d’un éleveur.

  L’utilisation par Galton de la médiane pour agréger les estimations signifiait que la vox populi était la voix du joueur (censé être) le mieux informé, mais ce furent les estimations des autres qui permirent de sélectionner ce joueur le mieux informé. La vox populi a été obtenue en prenant toutes les informations disponibles, y compris les intuitions et les fantaisies qui ont conduit à des valeurs extrêmes, hautes ou basses.

  Le résultat de Galton est un exemple de la « sagesse des foules ». C’est un résultat particulièrement utile pour les économistes parce qu’il contient, sous une forme stylisée, beaucoup d’ingrédients qui permettent de constituer un bon mécanisme de prix.

  Comme Galton lui-même l’avait remarqué, le jeu de devinettes avait un certain nombre de caractéristiques qui contribuaient au succès de la vox populi. Le coût d’entrée était faible, mais non nul, permettant à un grand nombre d’individus de participer, tout en dissuadant les plaisantins. Les tickets étaient remplis et saisis de façon confidentielle, et les jugements n’étaient pas influencés par « l’éloquence ou la passion ». La promesse d’une récompense était le point central d’attention.

  Bien qu’une part non négligeable de participants fussent bien informés, beaucoup l’étaient moins et, comme Galton le constata, ils avaient suivi d’autres participants de la foire ainsi que leur propre imagination. Le choix de Galton pour la valeur médiane permettait de réduire (mais pas d’éliminer) l’influence de ces joueurs moins bien informés, empêchant les propositions aberrantes de certains (par exemple, dix fois plus que la vraie valeur) d’éloigner la vox populi des estimations du groupe dans son ensemble.

  Le marché des actions représente une autre expression de la vox populi, où les individus devinent la valeur d’une entreprise, suivant souvent assez fidèlement mais pas toujours les évolutions de la qualité de la gestion, de la technologie ou des opportunités de marché.

  La sagesse des foules explique également le succès des marchés de prédiction. Le marché électronique de l’Iowa, géré par l’Université de l’Iowa, permet à des particuliers d’acheter et de vendre des contrats dont les gains dépendent de qui sortira vainqueur d’une élection à venir. Les prix de ces actifs regroupent les informations, les pressentiments et les estimations d’un grand nombre de participants. Ces marchés de prédiction, souvent appelés des bourses politiques, peuvent apporter des prédictions étrangement justes de résultats d’élections des mois à l’avance, parfois meilleures que celles des sondages d’opinion et même des sites agrégeant les sondages. D’autres marchés de prédiction permettent à des milliers de personnes de parier sur des événements comme qui va gagner l’Oscar pour le meilleur rôle féminin. Il a même été proposé de créer un marché de prédiction pour la prochaine attaque terroriste majeure aux États-Unis.




  Question 11.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La valeur fondamentale des actions d’une entreprise est déterminée par les profits futurs attendus et le risque systématique.

    	S’il n’y a pas de nouvelle information concernant la rentabilité future ou le risque systématique d’une entreprise, mais que le prix de ses actions continue de monter, alors cela signifie que la valeur fondamentale augmente.

    	Acheter une action à un prix au-dessus de sa valeur fondamentale dans l’espoir que quelqu’un vous l’achète à un prix encore plus élevé conduit à une perte d’argent garantie.

    	Tous les investisseurs sont toujours d’accord sur la valeur fondamentale des actions d’une entreprise.

  

  
    	Les profits futurs attendus et le risque systématique déterminent le flux de revenus qu’un investisseur peut attendre. C’est ce qu’on appelle la valeur fondamentale.

    	Sans aucune information nouvelle sur la rentabilité ou le risque, la valeur fondamentale est inchangée, donc un prix en hausse indique de la spéculation.

    	Cette stratégie peut être profitable si vous vendez avant que le prix ne chute.

    	Les investisseurs ne sont pas nécessairement d’accord, puisqu’ils peuvent avoir des informations différentes quant à la rentabilité future.

  



11.6 Changement d’offre et de demande pour les actifs financiers


	marché secondaire
	No definition available.



Lorsqu’une société vend de nouvelles actions au public pour la première fois, il s’agit d’une première offre publique de vente (OPV). Ensuite, les actions sont négociées en Bourse. C’est ce qu’on appelle la négociation sur le marché secondaire.


	marché boursier
	Une place boursière où les actions et les autres types d’actifs financiers sont échangés. Chaque place de marché a une liste des entreprises dont les actions font l’objet d’échanges.



Les prix de négociation sur les marchés secondaires changent constamment. Le graphique de la Figure 11.11 montre les fluctuations du prix de l’action de News Corp (NWS) à la bourse du Nasdaq au cours d’une journée de mai 2014, et, dans la partie inférieure du graphique, indique le nombre d’actions échangées sur chaque intervalle de temps. Peu après l’ouverture du marché à 9 h 30, le prix de l’action était de 16,66 $. Au fur et à mesure que les investisseurs achetaient et vendaient des actions au cours de la journée, le prix atteignit un point bas de 16,45 $ à 10 h et à 14 h. À la clôture du marché, avec un prix par action de 16,54 $, près de 556 000 actions avaient été échangées.
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Figure 11.11 
Prix et volume échangé de l’action News Corp (7 mai 2014).






Bloomberg L.P., consulté le 28 mai 2014.






Lorsque le marché des actions de la News Corp est ouvert, chaque actionnaire existant a à tout instant un prix de réserve, c’est-à-dire le prix le plus bas auquel il serait prêt à vendre. D’autres sont sur le marché pour acheter, s’ils peuvent trouver un prix acceptable. Comme les croyances des traders sur la rentabilité de la News Corp changent, leurs envies d’acheter et de vendre changent également. Pour voir comment les prix des actifs financiers sont affectés par de tels déplacements de la demande et de l’offre, suivez les étapes sur la Figure 11.12. Les courbes montrent le volume horaire d’actions qui seraient demandées et offertes à chaque niveau de prix.
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Figure 11.12 
De bonnes nouvelles sur la rentabilité.









            [image: L’équilibre initial : Au départ, le marché est à l’équilibre en A : 6 000 actions sont vendues par heure au prix de 16,50 $. ]



L’équilibre initial



Au départ, le marché est à l’équilibre en A : 6 000 actions sont vendues par heure au prix de 16,50 $.









            [image: De bonnes nouvelles sur la rentabilité : De bonnes nouvelles sur la rentabilité future de News Corp déplacent simultanément la courbe de demande… ]



De bonnes nouvelles sur la rentabilité



De bonnes nouvelles sur la rentabilité future de News Corp déplacent simultanément la courbe de demande…









            [image: De bonnes nouvelles sur la rentabilité : … et la courbe d’offre. ]



De bonnes nouvelles sur la rentabilité



… et la courbe d’offre.









            [image: Un nouvel équilibre : Le nouvel équilibre temporaire de marché se situe en B. Le prix a augmenté, passant de 16,50 $ à 16,65 $. Dans cet exemple, la demande change plus que l’offre, donc le volume augmente également. ]



Un nouvel équilibre



Le nouvel équilibre temporaire de marché se situe en B. Le prix a augmenté, passant de 16,50 $ à 16,65 $. Dans cet exemple, la demande change plus que l’offre, donc le volume augmente également.








En pratique, les marchés boursiers ne fonctionnent pas selon une période fixée comme une heure. Les échanges ont lieu de façon continue et les prix changent constamment à travers un mécanisme d’échange connu sous le nom de double enchère continue.


	ordre limité
	La combinaison annoncée d’un prix et d’une quantité pour un actif, qui doit être vendu ou acheté.
	livre d’ordres
	Un enregistrement d’ordres limités placés par des acheteurs et des vendeurs, mais qui n’ont pas encore été complétés.



Toute personne souhaitant acheter peut proposer une combinaison de prix et de quantité appelée ordre limité. Par exemple, un ordre limité d’acheter 100 actions de News Corp au prix unitaire de 16,50 $ indique que l’acheteur s’engage à acheter 100 actions si elles peuvent être obtenues à un prix inférieur ou égal à 16,50 $ l’action. C’est le prix de réserve de l’acheteur. De façon similaire, un ordre de vente limité signifie un engagement à vendre une quantité donnée d’actions si le prix n’est pas inférieur au montant spécifié (le prix de réserve du vendeur).

Quand un ordre d’achat limité est placé, deux choses peuvent se produire. S’il existe un ordre de vente limité placé précédemment non encore exécuté et qu’il offre le nombre requis d’actions à un prix égal ou inférieur au prix demandé par l’acheteur, un échange a lieu. Si un tel ordre n’existe pas, l’ordre limité est consigné dans ce qui est appelé un livre d’ordres (qui est en fait simplement un enregistrement électronique) et il devient exécutable face aux nouveaux ordres de vente arrivant.

Les ordres d’achat sont des offres et les ordres de vente sont des demandes. Le livre d’ordres liste les offres par ordre décroissant de prix et les demandes par ordre croissant. Le haut du livre d’ordre des actions de News Corp, autour de midi le 8 mai 2014, ressemblait au tableau de la Figure 11.13.


    
        

        
    

    
        Regardez notre vidéo où Rajiv Sethi, l’un des auteurs de cette unité, explique comment les ordres sont traités dans un système de double enchère continue.
    







  
    	Offre
    	Demande
  

  
    	Prix ($)
    	Quantité
    	Prix ($)
    	Quantité
  

  
    	16,56
    	400
    	16,59
    	500
  

  
    	16,55
    	400
    	16,60
    	700
  

  
    	16,54
    	400
    	16,61
    	800
  

  
    	16,53
    	600
    	16,62
    	500
  

  
    	16,52
    	200
    	16,63
    	500
  






Figure 11.13 
Un livre d’ordres d’une double enchère continue : prix des offres et des demandes d’actions de la News Corp (NWS).






Yahoo Finance, consulté le 8 mai 2014.






Dans cette situation, un ordre d’achat de 100 actions à 16,57 $ ne serait pas exécuté et serait inscrit dans le livre en haut de la colonne d’offre. En revanche, une offre pour 600 actions à 16,60 $ serait exécutée immédiatement, puisqu’elle correspond à d’autres ordres de vente limités préexistants. Cinq cents actions seraient échangées à 16,59 $ l’unité et 100 au prix de 16,60 $. Quand un ordre d’achat est exécuté immédiatement, l’échange s’effectue au meilleur prix possible pour l’acheteur (le prix de l’offre). De même, si un ordre de vente est placé et exécuté immédiatement à partir des ordres existants, l’échange se fait au meilleur prix pour le vendeur (le prix de la demande).

Nous pouvons maintenant voir comment les prix sur un tel marché évoluent avec le temps. Quelqu’un qui recevrait une mauvaise nouvelle concernant la News Corp, comme une rumeur indiquant qu’un membre du conseil d’administration est sur le point de démissionner, et penserait que cette information n’a pas encore été prise en compte dans le prix, pourrait placer un ordre de vente important à un prix inférieur à 16,56 $, qui s’échangerait immédiatement contre des offres existantes. Les offres seront retirées du livre d’ordres à mesure que les actions s’échangeant, et le prix de l’action chutera. De façon similaire, en réponse à une bonne nouvelle, les ordres d’achat à des prix supérieurs à la demande la plus basse s’échangeront contre des ordres de vente existants et des transactions auront lieu successivement à des niveaux de prix en hausse.

Du fait des fluctuations du prix, il n’est pas évident de s’imaginer que l’on a affaire à un marché en équilibre. C’est pourtant le cas puisque le prix s’ajuste continuellement de manière à égaliser l’offre et la demande et à aboutir ainsi à un marché en équilibre.

Les actifs financiers constituent un autre exemple de marchés parvenant à l’équilibre du fait de la recherche de rentes économiques :


  	Ceux qui pensent tirer un avantage de l’achat d’actions de News Corp à un prix précis font une offre d’achat à ce prix.

  	Ceux qui pensent tirer un avantage en vendant font une offre de vente à un prix précis.

  	À chaque instant le prix reflète l’agrégation des comportements de recherche de rente de la part de tous les acteurs du marché – y compris ceux qui souhaitent simplement conserver leurs actions.




  Exercice 11.5 Courbes d’offre et de demande

  
    	Utilisez les données du livre d’ordres de NWS de la Figure 11.13 pour tracer les courbes de demande et d’offre des actions.

    	Expliquez pourquoi les deux courbes ne se croisent pas.

  




  Question 11.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La figure représente un livre d’ordres pour les actions de News Corp. Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  



  
    	Offre
    	Demande
  

  
    	Prix ($)
    	Quantité
    	Prix ($)
    	Quantité
  

  
    	16,56
    	400
    	16,59
    	500
  

  
    	16,55
    	400
    	16,60
    	700
  

  
    	16,54
    	400
    	16,61
    	800
  

  
    	16,53
    	600
    	16,62
    	500
  

  
    	16,52
    	200
    	16,63
    	500
  









  
    	Un acheteur veut 500 actions à un prix de 16,59 $.

    	Un ordre d’achat limité à 16,56 $ signifie que l’acheteur serait prêt à payer au moins 16,56 $ par action.

    	Un ordre de vente limité pour 100 actions à 16,58 $ ne sera pas exécuté.

    	Un ordre d’achat limité pour 600 actions à 16,59 $ sera exécuté avec 500 actions achetées à 16,59 $ et les 100 actions restantes seront achetées à un prix de 16,60 $.

  

  
    	16,59 $ se situe dans la colonne demande. Par conséquent, quelqu’un cherche à vendre 500 actions à ce prix.

    	Le prix indique le prix de réserve de l’acheteur ou du vendeur. Dans le cas présent, l’acheteur payerait au plus 16,56 $.

    	L’ordre ne peut pas être exécuté parce qu’il n’y a pas d’ordres d’achat à un prix aussi élevé que 16,58 $.

    	L’acheteur ne payera pas plus de 16,59 $, donc 500 actions seront achetées, et l’ordre pour les 100 actions restantes ne sera pas exécuté.

  



11.7 Les bulles sur le marché des actifs

La flexibilité illustrée par les prix de l’action News Corp est commune aux marchés d’autres actifs financiers, tels que les obligations d’État, les devises échangées à taux flottant, les matières premières comme l’or, le pétrole brut et le maïs, ou encore les actifs tangibles (ou physiques) comme des maisons ou des œuvres d’art.


	bulle des prix des actifs
	Hausse durable et importante du prix d’un actif alimentée par l’anticipation de futures hausses de prix.
	matières premières
	Biens physiques échangés de manière similaire aux actions. Elles comprennent notamment les métaux tels que l’or et l’argent, les produits agricoles comme le café et le sucre, le pétrole et le gaz.



Mais les prix des actions ne sont pas seulement volatiles d’heure en heure ou de jour en jour. D’importantes variations, souvent qualifiées de bulles, peuvent également être observées. La Figure 11.14 montre la valeur de l’indice Nasdaq Composite entre 1995 et 2004. Cet indice est une moyenne des prix pour un ensemble d’actions, où les entreprises sont pondérées en fonction de leur capitalisation boursière. À cette époque, l’indice Nasdaq Composite comprenait de nombreuses entreprises des secteurs technologiques, à la croissance rapide et dont la valeur était difficile à évaluer.




            [image: La bulle Internet : Indice Nasdaq Composite (1995–2004). ]



Figure 11.14 
La bulle Internet : Indice Nasdaq Composite (1995–2004).






Yahoo Finance, consulté le 14 janvier 2014.






L’indice commença la période à moins de 750 puis grimpa en cinq ans jusqu’à plus de 5 000, avec un remarquable taux de rendement annualisé autour de 45 %. En moins d’un an, l’indice perdit ensuite les deux tiers de sa valeur pour redescendre aux alentours de 1 100, soit presque 80 % en dessous de sa valeur maximale. Cet épisode a été appelé la bulle Internet (ou bulle technologique).

Information, incertitude et croyances

Le terme de bulle renvoie à une déviation durable et importante du prix d’un actif (financier ou autre) de sa valeur fondamentale.

De nouvelles informations concernant la valeur fondamentale d’un actif sont parfois diffusées de façon rapide et fiable sur les marchés. Les changements de croyances sur la croissance des résultats futurs d’une entreprise se traduisent par un ajustement quasiment instantané du prix de l’action. Les bonnes comme les mauvaises nouvelles concernant des brevets ou des actions en justice, la maladie ou le départ d’un membre important de l’entreprise, des résultats inattendus ou des fusions-acquisitions, peuvent toutes avoir pour conséquence des échanges d’actions et des variations rapides de prix.


	stratégie de momentum
	Stratégie de trading basée sur l’idée selon laquelle une nouvelle information n’est pas incorporée instantanément dans le prix, si bien que les prix montrent une corrélation positive sur des périodes courtes.



Puisque les mouvements de prix des actions reflètent souvent des informations importantes sur la santé financière d’une entreprise, les traders ne disposant pas de ces informations peuvent essayer de les déduire à partir des mouvements de prix. En reprenant les mots d’Hayek, les changements de prix sont des messages contenant des informations. Pour que les marchés fonctionnent bien, il faut que les traders répondent à ces messages. Mais quand ils interprètent une augmentation de prix comme un indicateur d’une nouvelle augmentation future (stratégies de momentum trading), cela peut entraîner des cycles autoalimentés d’augmentation des prix. Des bulles de prix d’actifs se forment alors, suivies par le déclin soudain des prix, appelé krach.

Trois caractéristiques distinctes et connexes concernant les marchés peuvent générer des bulles :


  	Valeur de revente : la demande d’un actif est liée à la fois à l’avantage que sa possession procure à son propriétaire (par exemple, le flux de dividendes généré par une action, ou le plaisir d’avoir le tableau d’un artiste connu dans son salon) et au fait qu’il crée une opportunité de spéculation sur un changement de son prix. De même, un propriétaire pourrait acheter une maison à la fois pour le revenu tiré de sa location, mais également pour le gain en capital en conservant l’actif pendant un certain temps avant de le revendre. Les croyances quant à l’évolution des prix des actifs diffèrent d’une personne à l’autre. Ainsi, les croyances des agents sur l’évolution des prix des actifs diffèrent et peuvent changer lorsqu’ils reçoivent de nouvelles informations ou qu’ils croient que d’autres personnes réagissent à de nouvelles informations.

  	Facilité d’échange : sur les marchés financiers, la facilité d’échange signifie que vous pouvez passer du rôle d’acheteur à celui de vendeur si vous changez d’avis concernant l’évolution future des prix, à la hausse ou à la baisse. Changer ainsi de rôle n’est pas possible sur les marchés de biens et de services ordinaires, où les vendeurs sont les entreprises avec des biens d’équipement spécialisés et des travailleurs qualifiés, et où les acheteurs sont d’autres types d’entreprises ou des ménages.

  	Facilité de contracter un emprunt pour financer les achats : si les participants au marché peuvent emprunter afin d’augmenter leur demande d’un actif dont ils pensent que le prix va augmenter, cela favorise la poursuite du mouvement ascendant des prix et rend possible la formation d’une bulle suivie d’un krach.




  Quand les économistes ne sont pas d’accord Les bulles existent-elles ?

  Les mouvements de prix sur la Figure 11.14 (et la Figure 11.20 présentée dans la section suivante) donnent l’impression que les prix des actifs sont sujets à des fluctuations brusques, qui ont peu à voir avec le revenu auquel on pourrait raisonnablement s’attendre en détenant ces actifs.

  Mais les bulles existent-elles vraiment ou sont-elles une illusion fondée sur un examen rétrospectif ? Autrement dit, est-il possible de savoir qu’une bulle est en train de se former sur un marché avant qu’un krach ne se produise ? Cela peut sembler étonnant, mais certains économistes éminents qui travaillent avec des données des marchés financiers sont en désaccord sur la question. Parmi eux, se trouvent Eugene Fama et Robert Shiller, deux des trois lauréats du prix Nobel 2013.

  Fama conteste que le terme « bulle » ait la moindre signification :5

  
    Ces mots sont devenus à la mode. Je ne pense pas qu’ils aient le moindre sens. […] Il est facile de dire, après coup, les prix ont chuté, il y a dû y avoir une bulle. Je pense que la plupart des bulles sont des cas de prédiction a posteriori. Après l’explosion d’une bulle, on trouve toujours quelqu’un qui disait avant que les prix étaient trop élevés. Les gens disent toujours que les prix sont trop élevés. Quand il s’avère qu’ils avaient raison, on les sacralise. Quand il s’avère qu’ils avaient tort, on les ignore. Ils ont typiquement raison et tort la moitié du temps.5

  

  C’est une façon d’exprimer ce que les économistes appellent l’hypothèse des marchés efficients, suivant laquelle toutes les informations disponibles à propos des valeurs fondamentales sont incorporées aux prix de façon quasi immédiate.6 Robert Lucas, un autre lauréat du prix Nobel clairement du côté de Fama, a expliqué la logique de cet argument en 2009, au cœur de la crise financière :7

  
    Une chose que nous n’aurons pas, ni maintenant ni jamais, c’est un ensemble de modèles qui prédise les chutes soudaines de la valeur des actifs financiers comme celles qui ont suivi la chute de Lehman Brothers en septembre. Il n’y a rien de nouveau à cela. Ce fait est connu depuis plus de 40 ans et c’est une des implications majeures de l’hypothèse des marchés efficients d’Eugene Fama. […] Si un économiste avait une formule qui pouvait prévoir les crises de façon fiable, disons, une semaine à l’avance, alors cette formule ferait partie des informations disponibles pour tout le monde et les prix chuteraient une semaine avant.

  

  Dans une réponse à Lucas, Markus Brunnermier explique pourquoi cet argument est contestable :8

  
    Bien sûr, comme Bob Lucas le souligne, quand tous les investisseurs savent qu’une bulle va éclater dans la semaine à venir, ils cherchent à la percer le jour même. Cependant, en pratique, chaque investisseur individuel ne sait pas quand les autres investisseurs vont commencer à miser contre la bulle. Cette incertitude rend chaque investisseur individuel nerveux car il ne sait pas s’il parviendra à quitter le marché suffisamment longtemps avant que la bulle n’explose. En conséquence, chaque investisseur est réticent à aller à contre-courant du marché. Les investisseurs peuvent en effet préférer surfer longtemps sur la bulle, d’où des corrections de prix qui ne s’effectuent qu’après un long délai et souvent de façon abrupte. La recherche empirique sur la prédictibilité du prix des actions conforte cette idée. En outre, puisque les frictions dans le financement limitent les activités d’arbitrage, le fait que vous ne parveniez pas à gagner de l’argent n’implique pas que le « prix est le bon ».

    Cette manière de raisonner suggère une approche radicalement différente pour l’architecture future des marchés financiers. Les banques centrales et les régulateurs financiers doivent être vigilants et chercher les bulles, et devraient aider les investisseurs à synchroniser leurs efforts pour atténuer les bulles des prix d’actifs. Comme l’a montré l’épisode dans lequel nous sommes, il ne suffit pas de faire le ménage après l’éclatement de la bulle, mais il est essentiel de tout faire pour éviter la formation d’une bulle en premier lieu.

  

  Shiller a avancé l’idée que des statistiques relativement simples et accessibles à tous, comme le rapport entre les prix des actions et les revenus par action, peuvent être utilisées pour identifier les bulles au moment de leur formation. Aller à contre-courant en achetant des actifs qui sont bon marché en se fondant sur ce critère et en vendant ceux qui sont chers peut générer des pertes à court terme, mais génère des gains à long terme qui, d’après Shiller, sont supérieurs aux gains que l’on pourrait réaliser en investissant simplement dans un panier diversifié de titres avec un profil de risque similaire.

  En partenariat avec la banque Barclays, Shiller a lancé un produit appelé exchange-traded note (ETN) en anglais, qui peut être utilisé pour investir conformément à sa théorie. Cet actif est associé à la valeur du ratio cours sur bénéfices, corrigé des variations cycliques (CAPE en anglais). Shiller pense en effet que ce ratio permet de prédire les prix futurs à long terme. Voilà donc un économiste qui a suivi ses propres conseils : vous pouvez suivre l’évolution de l’indice de Shiller sur le site Internet de la banque Barclays.9



Ainsi il y a deux interprétations assez différentes de l’épisode de la « bulle Internet » de la Figure 11.14 :


  	Selon Fama : les prix des actifs au moment de la bulle étaient liés aux meilleures informations disponibles à ce moment et fluctuaient, car les informations concernant les perspectives des entreprises changeaient rapidement. Dans son entretien de 2010 avec John Cassidy dans The New Yorker, Fama décrit la plupart des arguments avancés pour soutenir l’existence des bulles comme « tout à fait dépourvus de rigueur ».10

  	Selon Shiller : les prix à la fin des années 1990 étaient à la hausse simplement parce que l’on s’attendait à ce qu’ils continuent encore à monter. Il qualifia ce phénomène d’« exubérance irrationnelle » parmi les investisseurs. Le premier chapitre de son livre Exubérance irrationnelle explique cette idée.11




	exubérance irrationnelle
	Un processus par lequel les actifs deviennent surévalués. L’expression fut d’abord introduite par Alan Greenspan, alors le président de la Réserve fédérale américaine (Fed), en 1996. Elle fut popularisée comme un concept économique par l’économiste Robert Shiller.




  Exercice 11.6 Marchés de pierres précieuses

  Un article du New York Times décrit la façon dont les marchés mondiaux d’opales, de saphirs et d’émeraudes sont affectés par la découverte de nouveaux gisements de pierres précieuses.

  
    	Expliquez, à partir d’une analyse de l’offre et de la demande, pourquoi les vendeurs australiens étaient mécontents de la découverte d’opales en Éthiopie.

    	Qu’est-ce qui détermine la disposition à payer pour des pierres précieuses ? Pourquoi les saphirs de Madagascar sont-ils moins chers que les saphirs asiatiques ?

    	Expliquez pourquoi la réputation des pierres précieuses provenant de gisements particuliers peut être importante pour le consommateur. Ne devrait-on pas juger de ce que l’on est prêt à payer pour une pierre à l’aune de combien elle nous plaît ?

    	Pensez-vous que la bonne réputation de pierres précieuses d’origine particulière reflète nécessairement de réelles différences de qualité ?

    	Pourrait-on voir des bulles apparaître sur les marchés des pierres précieuses ?

  




  Question 11.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des informations suivantes sur les bulles est correcte ?

  
    	Une bulle apparaît lorsque la valeur fondamentale d’une action monte trop rapidement.

    	Il est moins probable qu’une bulle apparaisse dans un marché où les individus peuvent facilement passer du rôle d’acheteur à celui de vendeur.

    	Les stratégies de momentum trading rendent plus probable l’apparition de bulles.

    	Les bulles apparaissent uniquement sur les marchés financiers.

  

  
    	Une bulle apparaît quand le prix du marché dévie de la valeur fondamentale de manière importante et prolongée.

    	Les bulles sont plus probables dans ces circonstances.

    	Les momentum traders achètent ou vendent selon que les prix montent ou baissent, et non pas en fonction de la valeur fondamentale, et donc peuvent participer à la formation de bulles.

    	Une bulle pourrait se produire sur tout marché concernant des actifs qui peuvent être revendus, comme le marché immobilier.

  



    17

11.8 Modéliser les bulles et krachs

Nous avons vu que les bulles pouvaient apparaître sur les marchés d’actifs financiers parce que la demande dépend, entre autres, des attentes sur les prix de revente dans le futur. Cet argument pourrait également s’appliquer aux biens durables, comme les maisons, les peintures et les objets de collection comme les voitures anciennes ou les timbres. Peut-on appliquer notre modèle d’acheteurs et de vendeurs preneurs de prix à ces marchés ?

La Figure 11.15 présente l’offre et la demande pour les actions d’une entreprise (pour le moment) fictive, nommée la Flying Car Corporation (FCC). Le prix initial de l’action est de 50 $ sur la courbe de demande la plus basse. Lorsque les traders et investisseurs potentiels apprennent de bonnes nouvelles quant à la rentabilité future attendue, la courbe de demande se déplace vers la droite et le prix augmente à 60 $ (nous supposons, pour faire simple, que la courbe d’offre ne se déplace pas).

Au départ, l’augmentation exogène de la demande a le même effet que celui observé sur les marchés du pain et des chapeaux. Suivez les étapes sur la Figure 11.15 pour voir ce qu’il se passe ensuite.





            [image: L’apparition d’une bulle sur les actions FCC. ]



Figure 11.15 
L’apparition d’une bulle sur les actions FCC.









            [image: Le prix initial : Au départ, le prix d’une action de l’entreprise appelée la Flying Car Corportation (FCC) est de 50 $ sur la courbe de demande la plus basse. ]



Le prix initial



Au départ, le prix d’une action de l’entreprise appelée la Flying Car Corportation (FCC) est de 50 $ sur la courbe de demande la plus basse.









            [image: La réponse à de bonnes nouvelles : Quand les traders et les investisseurs potentiels apprennent de bonnes nouvelles concernant la rentabilité future attendue, la courbe de demande se déplace vers la droite, et le prix augmente à 60 $. ]



La réponse à de bonnes nouvelles



Quand les traders et les investisseurs potentiels apprennent de bonnes nouvelles concernant la rentabilité future attendue, la courbe de demande se déplace vers la droite, et le prix augmente à 60 $.









            [image: L’effet d’une hausse du prix : Les acheteurs potentiels traitent l’augmentation du prix observée comme une bonne nouvelle supplémentaire. La courbe de demande s’est déplacée vers le haut simplement parce que le prix a monté, et le prix croît de nouveau, pour atteindre 70 $. ]



L’effet d’une hausse du prix



Les acheteurs potentiels traitent l’augmentation du prix observée comme une bonne nouvelle supplémentaire. La courbe de demande s’est déplacée vers le haut simplement parce que le prix a monté, et le prix croît de nouveau, pour atteindre 70 $.









            [image: Le début d’une bulle : Cette nouvelle augmentation pourrait conduire à un nouveau déplacement de la courbe de demande, et ainsi de suite. ]



Le début d’une bulle



Cette nouvelle augmentation pourrait conduire à un nouveau déplacement de la courbe de demande, et ainsi de suite.









	rétroaction positive (effet de)
	Un processus par lequel un changement initial déclenche un processus qui amplifie le changement initial. Voir également : rétroaction négative (effet de).



La séquence d’événements de la Figure 11.15 peut se produire si des personnes pensent que le prix a augmenté car d’autres personnes ont eu connaissance d’informations qu’eux n’avaient pas. Aussi, ils ont révisé à la hausse leurs propres anticipations. Ils peuvent également penser qu’il y a là une opportunité de spéculer : en achetant l’action maintenant et en la revendant plus tard à d’autres acheteurs en réalisant une plus-value. Dans tous les cas, l’augmentation initiale de la demande crée une rétroaction positive qui conduit à une poursuite de l’augmentation de la demande.

Cela ne se produit pas sur le marché du pain. Les personnes ne répondent pas à une augmentation du prix du pain en achetant plus de pain et en remplissant leur congélateur. Pour modéliser des marchés d’actifs comme les actions, les tableaux ou les maisons, nous devons incorporer des effets additionnels liés aux croyances sur les prix futurs. La Figure 11.16 compare deux scénarios alternatifs découlant d’un choc exogène de bonnes nouvelles sur les profits futurs de la FCC, qui fait augmenter le prix de 50 $ à 60 $ comme dans la Figure 11.15.

Dans le schéma de gauche, les croyances atténuent les augmentations du prix : certains acteurs du marché font preuve de scepticisme face à la hausse de prix initiale, se demandent si la valeur fondamentale de la FCC est vraiment de 60 $. Ils vendent donc leurs actions et réalisent une plus-value grâce au prix plus élevé. Ce comportement fait baisser le prix, qui atteint une valeur légèrement supérieure à son niveau initial et s’y stabilise. La nouvelle a été prise en compte dans un prix situé entre 50 et 60 $, qui reflète l’agrégation des croyances sur le marché quant à la nouvelle valeur fondamentale de la FCC.




            [image: Rétroactions positives vs. rétroactions négatives ]



Figure 11.16 
Rétroactions positives vs. rétroactions négatives.






Au contraire, dans le schéma de droite, les croyances amplifient les augmentations de prix. Quand la demande augmente, d’autres croient que la hausse initiale du prix indique que la hausse se poursuivra dans le futur. Ces croyances génèrent une augmentation de la demande d’actions FCC. D’autres traders observent que ceux qui ont acheté plus d’actions de la FCC ont tiré des bénéfices de l’augmentation du prix et décident de les imiter. Un cycle autoalimenté de prix plus élevés et d’augmentation de la demande s’établit.


	équilibre stable
	Un équilibre qui a tendance à être rétabli en cas de perturbation par un petit choc.



Si les croyances atténuent les variations de prix et ramènent le marché à l’équilibre après un choc de prix, nous disons que l’équilibre est stable. La Figure 11.17 montre comment nous pouvons modéliser le processus d’ajustement des prix dans le cas d’un équilibre stable. Le schéma de gauche montre les courbes d’offre et de demande pour les actions FCC, avec un prix d’équilibre P0 qui correspond à leur valeur fondamentale. Le schéma de droite montre la relation entre les prix sur des périodes de temps successives, appelée l’équation dynamique des prix (EDP). Si Pt, le prix à la période t, est égal à P0, alors le prix à la période suivante, Pt+1, sera le même, car à l’équilibre, il n’y a pas de tendance au changement. En revanche si le prix actuel Pt n’est pas à la valeur d’équilibre, l’EDP nous indique quel sera le prix à la prochaine période. Suivez les étapes sur la Figure 11.17 pour voir comment le marché reviendra à l’équilibre après un choc avec une EDP telle que celle présentée ici.





            [image: Un équilibre stable sur le marché des actions FCC. ]



Figure 11.17 
Un équilibre stable sur le marché des actions FCC.









            [image: Le prix d’équilibre : Le graphique de gauche montre les courbes d’offre et de demande sur un marché où le prix d’équilibre est P0. À droite, la droite à 45 degrés illustre le fait que si le prix à la période t est P0, le prix à la période t + 1 reste le même. Il n’y a pas de tendance au changement. ]



Le prix d’équilibre



Le graphique de gauche montre les courbes d’offre et de demande sur un marché où le prix d’équilibre est P0. À droite, la droite à 45 degrés illustre le fait que si le prix à la période t est P0, le prix à la période t + 1 reste le même. Il n’y a pas de tendance au changement.









            [image: Un choc de prix : Supposez que suite à une petite déviation temporaire de la demande d’actions, le prix sur le marché soit P1. Il y a un excès d’offre. ]



Un choc de prix



Supposez que suite à une petite déviation temporaire de la demande d’actions, le prix sur le marché soit P1. Il y a un excès d’offre.









            [image: Le prix s’ajuste : L’EDP montre que si le prix sur cette période est P1, alors il vaudra P2 à la suivante. ]



Le prix s’ajuste



L’EDP montre que si le prix sur cette période est P1, alors il vaudra P2 à la suivante.









            [image: Les croyances atténuent les variations de prix : Puisque l’EDP est plus plate que la droite à 45 degrés, P2 est plus proche de l’équilibre que P1. Les investisseurs sont influencés par leurs croyances sur la valeur fondamentale de la FCC, qui vaut P0. ]



Les croyances atténuent les variations de prix



Puisque l’EDP est plus plate que la droite à 45 degrés, P2 est plus proche de l’équilibre que P1. Les investisseurs sont influencés par leurs croyances sur la valeur fondamentale de la FCC, qui vaut P0.









            [image: Retour à l’équilibre : Les prix se rapprochent de P0. Le processus se poursuit jusqu’à ce que l’équilibre soit de nouveau atteint. ]



Retour à l’équilibre



Les prix se rapprochent de P0. Le processus se poursuit jusqu’à ce que l’équilibre soit de nouveau atteint.








Sur la Figure 11.17, l’EDP est moins pentue que la droite à 45 degrés, donc quand le prix est supérieur au prix d’équilibre, il s’ajustera à la baisse jusqu’à retrouver l’équilibre. Cette EDP représente le cas où les croyances sur la valeur fondamentale de l’actif dominent n’importe quelle tendance à interpréter la hausse du prix comme un signal annonçant de nouvelles hausses de prix.

Supposons maintenant que suite à la hausse initiale du prix de l’action à P1, la demande augmente : les actions de la FCC sont maintenant perçues comme un meilleur investissement. Même si tout le monde sait que la valeur fondamentale de ces actions est toujours P0, certaines personnes pensent que le prix va continuer d’augmenter pour un certain temps. Si cette conviction perdure, alors posséder plus d’actions est une bonne stratégie. Leur détention génèrera un gain en capital car elles pourront être vendues plus tard à un prix supérieur à celui auquel elles ont été achetées.


	équilibre instable
	Un équilibre est instable s’il y a, suite à un choc le perturbant, une tendance à s’éloigner encore plus de l’équilibre.



Dans ce cas, comme le montre le graphique de gauche de la Figure 11.18, le prix plus élevé déplace la courbe de demande vers la droite. Sur le graphique de droite, l’EDP est plus pentue que la droite à 45 degrés. Cela nous informe que le prix à la prochaine période sera encore plus éloigné du prix d’équilibre P0 que le prix actuel. Cette EDP représente le cas d’un équilibre instable.




            [image: Un équilibre instable ]



Figure 11.18 
Un équilibre instable.






Dans la période suivante, le prix augmente à nouveau. Dans une bulle qui s’autoalimente, ce processus peut continuer indéfiniment – du moins, jusqu’à ce que quelque chose se produise et change les attentes relatives à une hausse continuelle des prix (et à une déviation croissante du prix par rapport à sa valeur fondamentale).

L’instabilité causée par l’autoalimentation des anticipations sur les prix peut uniquement survenir sur des marchés de biens susceptibles d’être revendus, comme des actifs financiers ou des biens durables. Il n’y a aucun intérêt à acheter plus de légumes, de poisson ou d’accessoires de mode dans l’espoir de réaliser des gains en capital avec, parce que le poisson et les légumes vont pourrir, et que la mode va changer. En revanche, sur le marché des bulbes de tulipe au 17e siècle, celui des espaces de bureaux à Tokyo à la fin des années 1980 ou le marché de l’immobilier résidentiel à Las Vegas dans les années 2000 (voir l’Exercice 11.10), les gens continuaient d’acheter alors que les prix montaient, accélérant encore leur hausse, car ils s’attendaient à réaliser un profit en revendant l’actif.

Dans l’Unité 17, nous utiliserons un modèle avec une équation dynamique des prix pour examiner le rôle du marché de l’immobilier dans la crise financière de 2008. Dans l’Unité 20, un modèle similaire aidera à expliquer comment les humains interagissent avec l’environnement naturel et pourquoi, dans certaines situations, nous observons à la fois des processus stabilisateurs et des cercles vicieux entrainant des catastrophes environnementales.

Leibniz : Bulles de prix

Comment s’achèvent les bulles ?

Une bulle explose dès que quelques acteurs du marché entrevoient la menace d’une baisse du prix. Ceux qui aspiraient à acheter se retirent alors, et ceux qui détiennent les actifs essayent de s’en débarrasser. Le processus présenté dans la Figure 11.15 est inversé. La Figure 11.19 utilise le modèle d’offre et de demande pour illustrer ce qu’il se passe. Au point le plus haut de la bulle, les actions s’échangent à 80 $. Les courbes d’offre et de demande se déplacent toutes deux quand la bulle explose, et le prix s’effondre, passant de 80 $ à 54 $ – faisant subir des pertes importantes à ceux qui possédaient des actions quand le prix était de 80 $.




            [image: L’effondrement du prix de l’action FCC ]



Figure 11.19 
L’effondrement du prix de l’action FCC.






Si le prix d’un actif a été alimenté uniquement par des croyances de hausses futures des prix, il devrait y avoir des opportunités pour ceux qui sont bien informés sur la valeur de tirer profit de leur meilleure information. Ainsi, si la hausse de l’indice du Nasdaq dans la Figure 11.14 était bien une bulle, pourquoi ceux qui l’avaient identifiée comme telle n’ont-ils pas réussi à tirer parti de la situation en pariant massivement sur une baisse importante des prix ?


	vente à découvert
	La vente d’un actif emprunté par le vendeur, avec l’intention de le racheter à un prix plus bas. Cette stratégie est adoptée par les investisseurs qui s’attendent à ce que la valeur d’un actif baisse.



En réalité, un grand nombre de gros investisseurs sont, eux, allés à contre-courant de la tendance du marché en pariant sur l’éclatement de la bulle, parmi lesquels de célèbres gestionnaires de fonds de Wall Street. Ils l’ont fait en vendant à découvert, c’est-à-dire en empruntant des actions au prix courant élevé et en les revendant immédiatement, avec l’intention de les racheter à bas prix (pour les rendre à leur propriétaire) après l’effondrement du prix. Mais cette stratégie est extrêmement risquée, puisqu’elle nécessite d’anticiper le moment du krach avec précision : si les prix continuent de monter, les pertes peuvent devenir insoutenables. Vous pouvez avoir raison sur l’existence d’une bulle mais si vous vous trompez sur la chronologie, alors quand vous aurez à acheter les actions pour les rendre à leur propriétaire, le prix sera plus élevé que celui auquel vous les avez vendues. Vous ferez ainsi une perte et pourriez vous trouver dans l’incapacité de rembourser votre emprunt.

En effet, nombre de ceux qui achètent un actif peuvent également être convaincus de l’imminence d’un krach, mais espèrent quitter le marché avant que cela ne se produise. Ce fut le cas pendant la bulle Internet lorsque Stanley Druckenmiller, le gestionnaire du fonds Quantum dont les actifs valaient 8 milliards de dollars, retint des parts d’entreprises technologiques qu’il savait surévaluées. Après l’effondrement des prix qui infligèrent des pertes importantes au fonds, le baseball lui servit de métaphore pour décrire son erreur. « Nous pensions qu’il s’agissait de la huitième manche, en réalité, c’était la neuvième, a-t-il expliqué. J’ai trop présumé de ma chance. »


  Exercice 11.7 Quelle est la valeur fondamentale d’un Bitcoin ?

  Il se pourrait qu’une bulle se soit formée sur le marché de la monnaie virtuelle appelée Bitcoin. Le Bitcoin a été introduit par un groupe de développeurs de logiciels en 2009. Là où il est accepté, il peut être transféré d’une personne à l’autre pour payer des biens et des services.

  Contrairement aux autres monnaies, il n’est pas contrôlé par une entité unique comme une banque centrale, mais est « miné » par des personnes qui souhaitent prêter la puissance de calcul de leur ordinateur pour vérifier et inscrire dans un registre public les transactions effectuées en Bitcoin. Au début de l’année 2013, un Bitcoin pouvait être acheté pour environ 13 $. À sa valeur maximale, le 4 décembre 2013, il s’échangeait pour 1 147 $. En l’espace de deux semaines, le Bitcoin a ensuite perdu plus de la moitié de sa valeur. Ces variations de prix et celles qui ont suivi sont représentées sur la Figure 11.20.

  


            [image: La valeur du Bitcoin (2013–2015) ]



Figure 11.20 
La valeur du Bitcoin (2013–2015).






Coindesk.com. 2015. Bitcoin News, Prices, Charts, Guides & Analysis et Bitcoincharts. Tous deux consultés en août 2016.






  Utilisez les modèles de cette section et les arguments pour et contre l’existence des bulles pour expliquer les données de la Figure 11.20.




  Exercice 11.8 Les dix principales bulles d’actifs des 400 dernières années

  Selon Charles Kindleberger, historien de l’économie, des bulles d’actifs se sont produites dans de nombreux pays et à des époques diverses. Les bulles des 100 dernières années ont touché principalement le secteur de l’immobilier, les marchés boursiers et les investissements à l’étranger.12

  
    	1636 : la bulle des tulipes hollandaises.

    	1720 : la Compagnie de la mer du Sud.

    	1720 : la Compagnie du Mississippi.

    	1927–29 : la bulle des cours boursiers des années 1920.

    	Années 1970 : l’envolée des prêts au Mexique et dans plusieurs autres pays en développement.

    	1985–89 : la bulle immobilière et boursière japonaise.

    	1985–89 : la bulle immobilière et boursière en Finlande, en Norvège et en Suède

    	Années 1990 : la bulle immobilière et boursière en Thaïlande, en Malaisie, en Indonésie et dans plusieurs autres pays asiatiques entre 1992 et 1997, et l’envolée des investissements étrangers au Mexique entre 1990 et 1999.

    	1995–2000 : la bulle des actions échangées hors cote aux États-Unis.

    	2002–07 : la bulle immobilière aux États-Unis, en Grande-Bretagne, en Espagne, en Irlande et en Islande.

  

  Choisissez l’une de ces bulles de prix d’actifs et renseignez-vous à son sujet pour répondre aux questions suivantes :

  
    	Racontez l’histoire de cette bulle en utilisant les modèles de cette section.

    	Expliquez la pertinence, le cas échéant, des arguments sur l’existence des bulles tirés de l’encadré « Les bulles existent-elles ? » de la Section 11.7.

  




  Question 11.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Lesquelles des affirmations suivantes sur le prix des actifs sont correctes ?

  
    	Une bulle se forme lorsque des croyances sur les prix futurs amplifient une hausse du prix.

    	Quand une rétroaction positive a lieu, le marché revient vite à l’équilibre.

    	Une rétroaction négative est une situation où les prix donnent aux traders de mauvaises informations sur la valeur fondamentale.

    	Quand les croyances atténuent les hausses de prix, l’équilibre de marché est stable.

  

  
    	Quand les croyances amplifient une hausse de prix, celui-ci s’éloigne davantage de la valeur fondamentale, créant une bulle.

    	Une rétroaction positive a lieu quand un premier changement de prix met en place un processus qui magnifie le changement initial, de sorte que le marché s’éloigne davantage de l’équilibre.

    	Une rétroaction négative se produit lorsqu’un changement de prix initial est sapé par d’autres participants du marché qui vendent leurs actifs, parce qu’ils croient que le prix est désormais au-dessus de la valeur fondamentale.

    	Si les croyances sur la valeur fondamentale atténuent la hausse de prix, le marché retourne à l’équilibre.

  




  Question 11.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes concernant la vente à découvert est correcte ?

  
    	La vente à découvert est utilisée pour tirer profit d’une chute des prix.

    	Vendre à découvert consiste à vendre des actions que vous possédez déjà.

    	La perte maximale qu’un trader puisse subir en vendant à découvert correspond au prix qu’il reçoit de la vente des actions.

    	Vendre à découvert est un moyen sûr de tirer profit d’une bulle supposée.

  

  
    	Vendre à découvert permet à un trader réaliser un profit en vendant des actions empruntées quand le prix est élevé et en les rachetant (pour les rendre à leur propriétaire) quand le prix a chuté.

    	La vente à découvert consiste à vendre des actions que vous avez empruntées.

    	Une fois que vous avez vendu les actions à un certain prix, il n’y pas de limite au montant des pertes que vous pouvez subir, puisque le prix peut continuer de monter.

    	La vente à découvert ne marche que si vous achetez et vendez au bon moment (juste quand la bulle éclate). Autrement, cette stratégie peut causer une lourde perte.
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11.9 Quand les marchés ne s’équilibrent pas : rationnement, files d’attente et marchés secondaires

Les billets de la tournée mondiale 2013 de Beyoncé se sont vendus en l’espace de 15 minutes pour son concert à Auckland en Nouvelle-Zélande, en 12 minutes pour trois concerts au Royaume-Uni et en moins d’une minute pour Washington aux États-Unis. Quand le chanteur américain Billy Joel annonça un concert surprise en octobre 2013 dans sa ville natale de Long Island, dans l’État de New York, tous les billets disparurent en quelques minutes. Dans les deux cas, on peut raisonnablement dire qu’il y avait beaucoup d’acheteurs déçus qui auraient volontiers payé bien plus que le prix du billet. Au prix choisi par les organisateurs du concert, la demande excédait l’offre.

Un tel excès de la demande pour des billets est également observé pour les événements sportifs. Le comité d’organisation londonien des Jeux olympiques de 2012 a reçu 22 millions de demandes pour 7 millions de billets. La Figure 11.21 est une représentation stylisée de la situation pour une compétition olympique.

Le nombre de billets disponibles, 40 000, est déterminé par la capacité du stade. Le prix du billet pour lequel l’offre et la demande s’égalisent est 225 £. Le comité d’organisation ne choisit pas ce prix mais décide de vendre les billets au prix de 100 £. À ce prix, la demande est de 70 000 billets. Il y eut donc un excès de demande de 30 000 billets.




            [image: Excès de demande pour les billets ]



Figure 11.21 
Excès de demande pour les billets.






Certains parmi ceux ayant obtenu un billet pour un événement très populaire pourraient être tentés de les vendre plutôt que de les utiliser. Sur la Figure 11.21, n’importe qui ayant acheté un billet pour 100 £ avec l’intention de le revendre pourrait le vendre au moins 225 £, ce qui constitue une rente de 125 £ (comparativement à l’alternative de second rang consistant à ne pas acheter de billet).

L’opportunité de rentes pourrait créer un marché parallèle ou secondaire. Dans le cas de billets pour des concerts ou des événements sportifs, une partie de la demande initiale vient de personnes qui prévoient de revendre les billets pour en tirer un profit. Des billets apparaissent presqu’instantanément sur des plateformes d’échange de pair à pair comme StubHub ou Ticketmaster, à des prix pouvant s’élever à plusieurs fois le prix d’achat initial. Dans les derniers jours des Jeux olympiques d’hiver de 2014 à Sotchi, des billets pour le parc olympique d’une valeur de 200 roubles furent vendus à l’extérieur du parc pour des prix allant jusqu’à 4 000 roubles.

Les prix sur le marché secondaire permettent l’égalisation de l’offre et de la demande, et les billets sont attribués à ceux qui manifestent la plus grande disposition à payer. La présomption, selon laquelle ce prix permettant d’équilibrer le marché sera bien plus élevé que le prix de vente officiel, explique en partie la demande frénétique de billets initialement. Néanmoins, certaines personnes achetant leur billet au prix bas le conservent et assistent à des événements auxquels ils n’auraient pas pu assister autrement.

Les organisateurs de l’événement pourraient essayer d’empêcher la revente à l’entrée. À Sotchi, les agents de sécurité étaient censés intervenir. Mais la prévention est de plus en plus difficile, car les ventes en ligne représentent de nouvelles opportunités pour revendre sur le marché noir à une plus grande échelle en utilisant des logiciels (« ticket-bots » en anglais) qui achètent automatiquement des billets quelques instants après l’ouverture des ventes. Le New York Times a estimé que les revendeurs ont remporté 15,5 millions de dollars sur seulement 100 représentations à Broadway de la comédie musicale Hamilton durant l’été 2016.


	biens rationnés
	Biens qui sont répartis aux acheteurs par un procédé autre que le prix (par exemple, un système de file d’attente ou une loterie).



Dans le cas des JO de Londres, le comité d’organisation fixait le prix et les billets étaient attribués par tirage au sort. C’est un exemple de biens rationnés plutôt qu’alloués par le prix. Les organisateurs auraient pu fixer un prix bien plus élevé (225 £ pour l’événement de la Figure 11.21) qui aurait permis au marché de s’équilibrer. Mais cela aurait voulu dire que des personnes disposées à payer moins de 225 £ pour voir l’événement n’auraient pas pu y assister. Grâce à l’attribution des billets par tirage au sort, certaines personnes ayant une disposition à payer plus faible (peut-être en raison de revenus limités) ont également pu assister aux Jeux.

Le procédé a suscité du débat et a même de la colère mais le président du CIO, Jacques Rogge, l’a défendu en le qualifiant d’« ouvert, transparent et juste ».

Il y a d’autres cas où le producteur d’un bien décide d’opérer avec un excès de demande persistant. Le restaurant new-yorkais Momofuku Ko propose un menu dégustation pour le déjeuner comprenant 16 plats pour 175 $ et ne dispose que de 12 couverts. Les réservations en ligne pouvant être faites une semaine à l’avance ouvrent à 10 heures du matin chaque jour et sont souvent prises d’assaut en trois secondes. En 2008, le propriétaire du restaurant David Chang a vendu une réservation pour 2 780 $ lors d’une enchère caritative. Même en tenant compte de la disposition à payer accrue des individus lorsque les recettes vont à une œuvre de charité, cette situation indique qu’il existe un excès de demande substantiel pour les réservations – il n’a cependant pas augmenté le prix.


  Exercice 11.9 La politique du CIO

  
    	Pensez-vous que le recours au tirage au sort par le CIO soit juste ?

    	Est-ce efficace au sens de Pareto ? Expliquez votre réponse.

    	En vous référant aux critères de justice et d’efficacité au sens de Pareto, que diriez-vous de la pratique très critiquée des revendeurs de billets ?

    	Pouvez-vous penser à d’autres arguments pour ou contre la revente de billets ?

  




  Exercice 11.10 Le prix d’un billet

  Expliquez pourquoi le vendeur d’un bien disponible en quantité fixe (comme un billet pour un concert ou une réservation de restaurant) pourrait fixer un prix dont il sait qu’il est trop bas pour permettre d’équilibrer le marché.




  Question 11.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 11.21 est une représentation stylisée du marché des billets pour un événement des JO de 2012 à Londres. Un tirage au sort alloua 40 000 billets, pour un prix unitaire de 100 £.

  Supposez que les acheteurs avaient la possibilité de revendre leurs billets sur le marché secondaire. Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Le marché s’équilibrait à 100 £.

    	La probabilité d’obtenir un billet était de 4/7.

    	La rente économique obtenue par ceux vendant sur le marché secondaire était de 100 £.

    	Les organisateurs de la loterie auraient dû fixer un prix de 225 £.

  

  
    	Le marché se serait équilibré à un prix de 225 £ pour la quantité offerte, 40 000 billets.

    	70 000 personnes voulaient des billets, mais seuls 40 000 billets ont été distribués, et ce aléatoirement.

    	Sur le marché secondaire, le billet pourrait être vendu à un prix de 225 £, soit une rente économique de 125 £.

    	Avec une offre limitée à 40 000 billets, les vendre à 225 £ aurait augmenté les profits des organisateurs. Mais ils ont préféré fixer un prix qui était abordable pour davantage de personnes.
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11.10 Marchés avec encadrement des prix

En décembre 2013, par un samedi exceptionnellement froid et neigeux à New York, la demande pour les taxis augmenta sensiblement. Les fameux taxis-compteurs jaunes et verts qui pratiquent des taux fixes (bien qu’il existe des ajustements mineurs pour les heures de pointe et durant la nuit) étaient difficiles à trouver. Les personnes à la recherche d’un taxi étaient donc rationnées ou devaient attendre longtemps.

Il y avait cependant une autre option – c’est un autre exemple de marché secondaire : un service de taxi à la demande fonctionnant à partir d’une application nommé Uber, présente dans 81 pays depuis mars 2017. Ce nouvel arrivant sur le marché des transports locaux utilise un algorithme secret qui répond rapidement aux changements d’offre et de demande.

Les prix d’un taxi standard ne changent pas avec la météo, mais les prix d’Uber peuvent varier de façon substantielle. En ce soir de décembre, l’algorithme de tarification dynamique d’Uber généra des prix équivalant à plus de 7 fois le prix habituel d’Uber. Cette augmentation des prix limitait en partie la demande tout en augmentant l’offre : des chauffeurs Uber qui auraient en temps normal cessé de travailler restèrent en service et furent rejoints par d’autres.

Les municipalités régulent souvent les prix des taxis dans le cadre de leur politique de transport, par exemple pour maintenir des normes de sécurité ou pour minimiser les embouteillages. Dans certains pays, les autorités locales ou nationales contrôlent également les loyers. C’est parfois pour protéger les locataires dont le pouvoir de négociation face aux propriétaires peut être minime, ou parce que les loyers en ville seraient trop élevés pour un groupe clé de travailleurs.

La Figure 11.22 illustre une situation dans laquelle une autorité locale déciderait de contrôler les loyers d’habitation d’une ville. Le marché est initialement à l’équilibre, avec 8 000 locataires payant un loyer de 500 € – l’offre est égale à la demande. Maintenant, imaginez que la demande de logements en location augmente. Les loyers vont augmenter, car l’offre de logements est inélastique, au moins à court terme : construire des logements prend du temps, donc de nouveaux logements ne pourraient être proposés immédiatement à la location que si certains propriétaires-occupants décidaient de louer leurs logements et d’aller habiter eux-mêmes ailleurs.


	loyer maximal
	Le prix maximum légal qu’un propriétaire peut demander pour un loyer.
	côté « court » (d’un marché)
	Le côté (soit de la demande soit de l’offre) sur lequel le nombre de transactions désirées est moindre (par exemple, les employeurs sont sur le côté « court » du marché du travail, car il y a typiquement plus de personnes à la recherche d’un emploi que d’emplois offerts sur le marché). L’opposé du côté « court » est le côté « long ». Voir également : côté « offre », côté « demande ».



Imaginez que les autorités municipales soient préoccupées par la hausse des loyers, qui deviendraient inabordables pour beaucoup de familles, et qu’elles décident de plafonner les loyers à 500 €. Suivez les étapes sur la Figure 11.22 pour voir ce qu’il se passe.





            [image: Loyers et rentes économiques. ]



Figure 11.22 
Loyers et rentes économiques.









            [image: Le marché s’équilibre : Initialement, le marché s’équilibre avec 8 000 locations pour un loyer de 500 €. ]



Le marché s’équilibre



Initialement, le marché s’équilibre avec 8 000 locations pour un loyer de 500 €.









            [image: Une hausse de la demande : Imaginez à présent qu’il y a une hausse de la demande pour des locations. ]



Une hausse de la demande



Imaginez à présent qu’il y a une hausse de la demande pour des locations.









            [image: Le loyer augmente : L’offre de logements en location est inélastique, du moins à court terme. Le nouveau loyer d’équilibre est bien plus élevé, il s’établit à 830 €. ]



Le loyer augmente



L’offre de logements en location est inélastique, du moins à court terme. Le nouveau loyer d’équilibre est bien plus élevé, il s’établit à 830 €.









            [image: Un plafonnement des loyers ? : Imaginez que les autorités municipales plafonnent les loyers à 500 €. Les propriétaires continueront à offrir 8 000 logements en location, il y aura donc une demande excédentaire. ]



Un plafonnement des loyers ?



Imaginez que les autorités municipales plafonnent les loyers à 500 €. Les propriétaires continueront à offrir 8 000 logements en location, il y aura donc une demande excédentaire.









            [image: Le côté court du marché : Quand le prix est en-deçà du niveau d’équilibre, ceux qui offrent sont sur le côté court du marché. Ce sont eux désormais, et non pas ceux qui demandent, qui déterminent le nombre de locations. ]



Le côté court du marché



Quand le prix est en-deçà du niveau d’équilibre, ceux qui offrent sont sur le côté court du marché. Ce sont eux désormais, et non pas ceux qui demandent, qui déterminent le nombre de locations.









            [image: Certaines personnes pourraient payer bien plus : Il y a 12 000 personnes sur le côté long du marché. Seuls 8 000 obtiennent une location. Il y a 8 000 personnes disposées à payer 1 100 € ou davantage, mais les biens en location ne sont pas forcément alloués à ceux qui ont la disposition à payer la plus élevée. ]



Certaines personnes pourraient payer bien plus



Il y a 12 000 personnes sur le côté long du marché. Seuls 8 000 obtiennent une location. Il y a 8 000 personnes disposées à payer 1 100 € ou davantage, mais les biens en location ne sont pas forcément alloués à ceux qui ont la disposition à payer la plus élevée.









            [image: Un marché secondaire : Si c’était légal, certains locataires pourraient sous-louer leur logement à 1 100 € et obtenir ainsi une rente économique de 600 € (la différence entre 1 100 € et le loyer contrôlé de 500 €). ]



Un marché secondaire



Si c’était légal, certains locataires pourraient sous-louer leur logement à 1 100 € et obtenir ainsi une rente économique de 600 € (la différence entre 1 100 € et le loyer contrôlé de 500 €).









            [image: L’équilibre à long terme : La solution à long terme pour rendre davantage de locations disponibles à un loyer raisonnable serait que les autorités municipales encouragent la construction de logements neufs pour déplacer la courbe d’offre. ]



L’équilibre à long terme



La solution à long terme pour rendre davantage de locations disponibles à un loyer raisonnable serait que les autorités municipales encouragent la construction de logements neufs pour déplacer la courbe d’offre.








Avec un prix encadré à 500 €, il y a un excès de demande. En général, un prix encadré n’équilibre pas le marché, et les échanges auront lieu sur le côté court du marché : la quantité échangée sera la plus petite des quantités offertes et demandées. Sur la Figure 11.22, le prix est bas et ceux qui offrent sont du côté court du marché. Si les prix étaient élevés (au-dessus du prix d’équilibre), ceux qui demandent seraient du côté court.

Quand le loyer est de 500 €, 8 000 locations sont sur le marché. Des 12 000 personnes sur le côté long du marché, 8 000 seraient prêtes à payer 1 100 € ou plus, toutefois les logements ne sont pas accordés à ceux qui ont la disposition à payer la plus élevée. Ceux qui ont la chance d’obtenir une location peuvent se trouver n’importe où au-dessus de 500 € sur la nouvelle courbe de demande.


  Cette courte analyse économique de l’encadrement des loyers à Paris met en avant ses effets contre-productifs : Bosvieux, Jean, et Oliver Waine. 2012. ‘Rent Control: A Miracle Solution to the Housing Crisis?’ Metropolitics. Mis à jour le 21 novembre 2012.

  Richard Arnott, à l’inverse, soutient que les économistes devraient réinterroger leur opposition traditionnelle à l’encadrement des loyers : Arnott, Richard. 1995. ‘Time for Revisionism on Rent Control?’ Journal of Economic Perspectives 9 (1) (February): pp. 99–120.



La politique d’encadrement des loyers accorde une plus grande importance au maintien d’un loyer à un niveau qui semble juste et abordable pour les locataires actuels qui sans elle, seraient probablement obligés de déménager, qu’elle n’en accorde à l’efficacité au sens de Pareto. La rareté des logements en location génère une opportunité de rente économique : si c’était légal (c’est rarement le cas), certains locataires pourraient sous-louer leur logement et obtenir une rente économique de 600 € (la différence entre 1 100 € et 500 €).

Si l’augmentation de la demande s’avère permanente, la solution à long terme pour les municipalités pourrait être de proposer des politiques publiques qui encouragent la construction de logements afin de déplacer la courbe de demande de façon à ce qu’un plus grand nombre de logements soit accessible à un loyer raisonnable.


  Exercice 11.11 Pourquoi ne pas augmenter le prix ?

  Discutez l’affirmation suivante : « La forte augmentation des tarifs des courses un jour de neige à New York a suscité des critiques sévères à l’encontre d’Uber sur les réseaux sociaux, mais une forte augmentation du prix de l’or ne produit pas un tel effet. »




  Question 11.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 11.22 représente le marché de l’immobilier de location. Au départ, le marché s’équilibre à 500 € avec 8 000 locations. Il y a par la suite un déplacement vers l’extérieur de la courbe de la demande, comme indiqué sur le graphique. Par conséquent, les autorités municipales imposent un plafonnement des loyers à 500 € et interdisent la sous-location. À l’aide de ces informations, lesquelles de ces affirmations sont correctes ?

  
    	Il y a 4 000 locataires potentiels qui ne trouvent pas de location.

    	Le marché s’équilibrerait à 1 100 €.

    	Si la sous-location était possible, alors ceux qui louent pourraient toucher une rente économique de 330 €.

    	L’excès de demande pourrait être éliminé dans le long terme en construisant plus logements.

  

  
    	À 500 €, 12 000 personnes veulent une location, mais seules 8 000 sont disponibles.

    	Le marché serait à l’équilibre à 830 €.

    	Avec la nouvelle courbe de demande, ceux qui sous-louent seraient en mesure d’exiger un loyer de 1 100 €, obtenant une rente de 600 €.

    	Si suffisamment de logements étaient construits, la courbe d’offre se déplacerait vers l’extérieur et le marché serait de nouveau à l’équilibre à 500 €.
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11.11 Le rôle des rentes économiques

Une rente économique est un paiement ou un autre avantage que quelqu’un reçoit et qui est plus avantageux que son alternative de second rang. Tout au long de cette unité, nous avons vu le rôle joué par les rentes économiques dans les changements qui se produisent dans l’économie.


  	Dans le cas réel des pêcheurs du Kerala, et dans le marché fictif des chapeaux, la recherche de rente des vendeurs ou des consommateurs dans une situation d’excès d’offre ou de demande amenait à un équilibre de marché.

  	Dans le modèle du marché du pain, des rentes économiques peuvent apparaître à court terme lorsque le nombre d’entreprises est maintenu constant. À long terme, d’autres boulangeries arrivent sur le marché en quête de ces rentes.

  	Sur le marché mondial du pétrole, les rentes des producteurs de pétrole apparaissent du fait des contraintes qui pèsent sur les producteurs et les consommateurs, qui rendent les courbes d’offre et de demande inélastiques à court terme, mais fournissent en retour des incitations à construire de nouveaux puits ou à l’exploration.

  	Sur les marchés d’actifs, les rentes apparaissent quand le prix dévie de la valeur fondamentale d’un actif, créant des opportunités de spéculation et augmentant le risque de bulles.

  	Sur les marchés qui ne s’équilibrent pas parce que les prix sont encadrés, l’excès de demande crée une rente économique potentielle, qui conduit (sauf si des lois l’empêchent) à la création d’un marché secondaire qui, lui, s’équilibre.

  	Un autre exemple, tiré de l’Unité 2, est la rente d’innovation obtenue par des innovateurs précurseurs, qui crée des incitations à adopter une nouvelle technologie.




	rente de déséquilibre
	La rente économique qui survient lorsqu’un marché n’est pas en équilibre, par exemple lorsqu’il y a un excès de demande ou d’offre sur un marché pour un bien ou un service. A contrario, les rentes qui surviennent à l’équilibre sont appelées rentes d’équilibre.
	rente d’équilibre
	Rente dans un marché qui est à l’équilibre. Connu également sous le terme : rentes stationnaires ou persistantes.



Dans chacun de ces exemples, les rentes apparaissent à cause d’un certain déséquilibre, ou d’une contrainte de court terme : on parle alors de rentes dynamiques ou de rentes de déséquilibre. Elles mettent en route un processus, la recherche de rente, qui crée à terme un équilibre dans lequel ce type de rentes n’existe plus. A contrario, nous avons aussi étudié des exemples de rentes permanentes ou stationnaires. Les principaux exemples sont présentés dans le tableau de la Figure 11.23.





  
    
      	Type
      	Description
      	Unité
    

  
  
    
      	Négociation
      	Dans une situation de négociation, à quel point le résultat peut dépasser l’option de réserve (alternative de second rang)
      	4.5
    

    
      	Emploi
      	Salaires et conditions de travail supérieurs à l’option de réserve de l’employé offrant une incitation à travailler dur
      	6.9
    

    
      	Monopole
      	Profits supérieurs aux profits économiques en raison d’une concurrence limitée
      	7
    

    
      	Causées par les politiques publiques
      	Les paiements supérieurs à l’alternative de second rang de l’agent ne sont pas éliminés par la concurrence du fait de la réglementation (par exemple l’encadrement des loyers, les droits de propriété intellectuelle)
      	9
    

  





Figure 11.23 
Exemples de rentes stationnaires.






Dans les modèles étudiés dans cette unité, nous avons vu que si les marchés ne s’équilibrent pas, il y a des rentes de déséquilibre qui incitent les gens à changer les prix ou quantités auxquels ils échangent, ce qui amène le marché à l’équilibre. Le marché du travail (voir l’Unité 9) est différent : offre et demande ne s’égalisent pas à l’équilibre. Les employés reçoivent par conséquent une rente, la différence entre le salaire et leur option de réserve. Mais dans cette situation, c’est une rente d’équilibre, ou permanente : parce qu’un contrat obligeant à travailler dur n’est pas applicable, il n’existe aucun moyen pour un acheteur (l’employeur) ou un vendeur (l’employé) d’améliorer sa situation en changeant son prix ou sa quantité.

Les rentes économiques et ceux qui recherchent des rentes ont souvent une mauvaise réputation en économie. Les gens les réprouvent car ils associent les rentes à celles émergeant des monopoles créés par l’État (licences de taxi, droits de propriété intellectuelle) ou par le marché. Ces rentes indiquent que le bien ou le service sera vendu à un prix supérieur à son coût marginal, de sorte que les marchés pour ces biens ne seront pas efficaces au sens de Pareto.

Mais nous avons désormais vu l’utilité de certaines rentes économiques. Elles encouragent l’innovation, fournissent des incitations à travailler dur aux employés, encouragent l’arrivée de nouveaux entrants sur le marché et diminuent ainsi les prix pour les consommateurs, et peuvent rendre Pareto-efficace l’équilibre d’un marché qui ne l’était pas.


  Question 11.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les rentes suivantes, lesquelles sont des rentes dites stationnaires ?

  
    	Une rente d’innovation où les entreprises réalisent des profits économiques positifs grâce à une nouvelle invention.

    	Une rente d’emploi où le salaire est élevé pour pousser les employés à travailler dur.

    	Une rente de monopole où les entreprises réalisent des profits en excès, du fait d’une concurrence limitée.

    	Une rente spéculative où des profits sont réalisés en pariant correctement sur les changements de prix dans une bulle.

  

  
    	La rente d’innovation est seulement temporaire jusqu’à ce que les autres entreprises rattrapent la firme innovatrice — c’est une rente dynamique.

    	Les employeurs continueront de payer des salaires supérieurs au salaire de réserve, car autrement les employés réduiraient leur effort au travail.

    	Lorsque la concurrence est limitée, les entreprises continuent de produire si le prix est au-dessus du coût marginal.

    	Cet exemple n’est évidemment pas permanent !

  



11.12 Conclusion

Les prix sont des messages sur les conditions qui prévalent dans une économie de marché. Dans des situations de déséquilibre du marché, ou d’équilibre de court terme émanant de contraintes temporaires, les gens prennent des décisions sur la base de messages de prix s’ils ont la possibilité de le faire, en vue d’extraire des rentes. S’agissant des marchés de biens, cela conduit souvent à long terme à l’équilibre de marché et à la disparition des rentes.

Les actifs sont achetés en partie pour leur valeur de revente. Sur les marchés des actifs financiers, l’offre et la demande se déplacent rapidement à mesure que les traders reçoivent de nouvelles informations. Le prix s’ajuste dans une double enchère continue pour réconcilier l’offre et la demande. Les prix sur les marchés d’actifs envoient des messages aux traders sur les prix futurs, ce qui peut conduire le prix à dévier par rapport de la valeur fondamentale de l’actif. Le cas échéant, la recherche de rente peut créer une bulle ou un krach.

Parfois, les fournisseurs sur un marché ou les régulateurs décident de passer outre les messages donnés par les prix, conduisant à un excès de l’offre ou de la demande, par exemple pour les billets de concert, les taxis, ou les locations de logement. Les rentes économiques peuvent ensuite perdurer – sauf si l’on permet à un marché secondaire de se développer.


  Concepts introduits dans l’Unité 11

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Équilibre de marché via la recherche de rente

    	Équilibres de long terme et de court terme

    	Valeur fondamentale d’un actif

    	Double enchère continue

    	Livre d’ordres

    	Bulle de prix

    	Équilibres stables et instables

    	Marché secondaire

    	Rentes économiques dynamiques et stationnaires
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Leibniz 3.4.1 Taux marginal de transformation

La décision d’Alexei concernant le nombre d’heures passées à étudier est limitée par l’ensemble possible de combinaisons de temps libre et de sa note d’examen. Il fait face à un arbitrage : pour obtenir une bonne note à son cours, il doit renoncer à une partie de son temps libre. Le taux marginal de transformation (TMT) mesure l’ampleur de l’arbitrage. Nous montrons ici comment le TMT peut être calculé à partir de la fonction de production.

L’équation de la frontière des possibles

La Figure 1 montre l’ensemble des possibles d’Alexei. Souvenez-vous que nous avons construit la frontière des possibles en utilisant une fonction de production qui lie la note à l’examen aux heures passées à étudier.




            [image: Comment la quantité de temps libre d’Alexei affecte-t-elle sa note finale ? ]



Figure 1 
Comment la quantité de temps libre d’Alexei affecte-t-elle sa note finale ?






Pour voir cela mathématiquement, imaginez que la fonction de production d’Alexei soit (comme avant) :



où 
 est sa production (la note à l’examen) et 
 ses heures passées à étudier, et 
 est une fonction croissante.

La frontière des possibles est la relation entre la note et le temps libre. Si Alexei s’accorde 
 heures de temps libre, ses heures passées à étudier sont :



En substituant cela dans la fonction de production, nous obtenons l’équation de la frontière des possibles :



Calculer le taux marginal de transformation

Nous avons vu graphiquement que le TMT est lié à la pente de la frontière des possibles. Nous pouvons trouver la pente en dérivant l’équation de la frontière des possibles. Quand Alexei a 
 heures de temps libre, le taux auquel sa note change à mesure que son temps libre augmente est donné par :



en utilisant la règle des fonctions composées (parfois appelée la règle de dérivation en chaîne). En simplifiant,



L’expression à la droite de cette équation est négative, puisque 
 est une fonction croissante. Ainsi, la frontière a une pente croissante, comme dans le graphique. La pente de la frontière des possibles au point 
 correspond à la quantité négative 
.


	taux marginal de transformation (TMT)
	La quantité d’un bien qui doit être sacrifiée afin d’obtenir une unité additionnelle d’un autre bien. En tout point, il correspond à la pente de la frontière des possibles. Voir également : taux marginal de substitution.



La pente négative nous dit que la note baisse à mesure que le temps libre augmente. Le taux marginal de transformation (TMT) correspond au taux auquel la note augmente à mesure que l’on renonce au temps libre. Il est donné par la valeur absolue de la pente, une quantité positive :



La signification du TMT est la suivante : si le temps libre augmente d’une petite quantité, disons 
 heures, la note à l’examen diminue d’environ 
 points. Ou si le temps libre diminue de 
 heures, la note à l’examen augmente d’environ 
 points. La Figure 2 montre la frontière des possibles pour la fonction de production 
 (qui a une forme similaire, mais pas identique, à la forme de la frontière des possibles d’Alexei). La partie inférieure montre le TMT, qui augmente à mesure que l’on se déplace vers la droite le long de la frontière, quand le temps libre augmente et la note à l’examen diminue.

Pour résumer, le TMT mesure le taux auquel la note doit baisser lorsque les heures de temps libre augmentent, et il peut être trouvé en dérivant simplement la fonction de production. Comme le nombre d’heures passées à étudier 
 est égal à 
, le TMT est identique à la productivité marginale du travail 
. Le fait que le TMT augmente lorsque l’on se déplace le long de la frontière vers plus de temps libre et moins d’heures passées à étudier est une conséquence des rendements décroissants du travail : comme 
 est une fonction décroissante de 
, elle augmente quand 
 diminue.




            [image: La frontière des possibles  et le taux marginal de transformation correspondant. ]



Figure 2 
La frontière des possibles 
 et le taux marginal de transformation correspondant.






		

	

    




        
        

	
Leibniz 3.5.1 Allocation optimale du temps libre : quand le TMT rencontre le TMS

Alexei veut obtenir une note aussi élevée que possible à son examen tout en sacrifiant le moins possible son temps libre. Nous avons vu graphiquement qu’il maximise son utilité en choisissant le point où une courbe d’indifférence est tangente à la frontière des possibles et où le taux marginal de substitution (TMS) est égal au taux marginal de transformation (TMT). Dans ce supplément Leibniz nous montrons de quelle manière formuler mathématiquement la décision d’Alexei en un problème d’optimisation sous contrainte, et comment le résoudre pour trouver la combinaison optimale de note et de temps libre.

Le choix optimal de temps libre d’Alexei est illustré dans la Figure 1 ci-dessous. Elle montre son ensemble des possibles et ses courbes d’indifférence. L’optimum est atteint au point E sur la frontière des possibles, où la frontière a la même pente que la courbe d’indifférence.




            [image: Le choix optimal d’Alexei de temps libre et de note à l’examen. ]



Figure 1 
Le choix optimal d’Alexei de temps libre et de note à l’examen.






La fonction d’utilité d’Alexei est 
 : l’utilité dépend positivement des heures de temps libre t et de la note à l’examen y. Il souhaite maximiser son utilité sous la contrainte imposée par son ensemble des possibles de notes et de temps libre. Comme dans le supplément Leibniz 3.4.1, si la fonction de production est 
, où h correspond aux heures d’étude, l’équation de la frontière des possibles est :



Ainsi, le problème d’Alexei est de choisir t et y pour maximiser 
, sous la contrainte 
.


	problème d’optimisation sous contrainte
	Problèmes dans lesquels une personne doit choisir la quantité d’une ou plusieurs variables afin de réaliser un objectif (tel que maximiser son profit) sous une contrainte déterminant l’ensemble des possibles (comme la courbe de demande).



C’est un exemple de ce qui est connu en mathématiques comme un problème d’optimisation sous contrainte. Parfois dans ce type de problème, la contrainte est une inégalité : 
, ce qui peut être interprété comme le fait que le choix doit faire partie de l’ensemble des possibles. Cependant comme son utilité dépend positivement de 
 et de 
, nous savons qu’il veut choisir un point sur la frontière. Nous pouvons donc écrire la contrainte comme une équation, ce qui facilite la résolution mathématique du problème.

Une manière de résoudre le problème d’Alexei consiste à utiliser la contrainte pour exprimer 
 en fonction de 
 et la substituer dans la fonction d’utilité. L’utilité est alors exprimée comme une fonction de la seule variable 
 :



qui peut être maximisée par rapport à 
 en égalisant sa dérivée à zéro. Cette dérivée est la dérivée totale de l’utilité par rapport à 
, qui peut être calculée de la manière habituelle en utilisant la règle de dérivation en chaîne :



Le terme 
 à droite est calculé en dérivant la fonction de production 
:



par la règle des fonctions composées, d’où



Cette équation dit que lorsque l’on se déplace le long de la frontière des possibles vers une augmentation de t, l’effet net sur l’utilité est le résultat de l’effet direct d’un surcroît de temps libre, qui, bien sûr, est positif, et de l’effet négatif indirect d’une note plus faible à l’examen.

Au point qui résout le problème de maximisation d’Alexei, 
. D’où en ce point optimal :



Les deux effets sur l’utilité mentionnés dans le paragraphe précédent ont une interprétation évidente : au point optimal, l’effet positif d’un peu plus de temps libre et l’effet négatif d’une note à l’examen un peu moins bonne se compensent mutuellement.

En réarrangeant la dernière équation, nous voyons que



au point optimal. L’expression de gauche est la valeur absolue de la pente de la frontière des possibles, que nous avons appelée le taux marginal de transformation (TMT) dans le Leibniz 3.4.1. Comme nous l’avons vu dans le Leibniz 3.2.1, l’expression de droite correspond à la valeur absolue de la pente de la courbe d’indifférence, que nous avons appelée le taux marginal de substitution (TMS). Ainsi, au point optimal les pentes sont égales, comme dans la Figure 1. En d’autres mots,



Cette égalité est appelée la condition de premier ordre pour l’optimisation, puisqu’elle a été obtenue en égalisant une dérivée première (dans ce cas la dérivée totale 
) à zéro. Puisqu’une grande partie de l’économie est constituée de problèmes d’optimisation sous contrainte, vous retrouverez des conditions similaires dans d’autres suppléments Leibniz par la suite.

Souvenez-vous que nous voulons trouver les valeurs de t et de y qui maximisent l’utilité d’Alexei. Jusqu’à maintenant nous avons montré que les valeurs t et de y que nous cherchons doivent satisfaire la condition de premier ordre. Pour résoudre le problème entièrement et trouver les valeurs optimales, nous devons remarquer qu’elles doivent aussi être sur la frontière des possibles. Nous avons donc une paire d’équations simultanées :





que 
 et 
 doivent satisfaire. Dans la prochaine section, nous dériverons ces équations pour des fonctions d’utilité et de production spécifiques, et nous les résoudrons afin de trouver les valeurs optimales de t et y.

Pour en savoir plus : Sections 8.1 à 8.3 pour la maximisation et Section 14.2 pour la distinction entre dérivées totale et partielle, dans Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press

Allocation optimale du temps libre : un exemple

Nous illustrons à présent les principes de la section précédente avec des fonctions de production et d’utilité spécifiques.


	contrainte budgétaire
	Une équation qui représente l’ensemble des combinaisons de biens et de services qu’un individu pourrait obtenir en mobilisant toutes ses ressources budgétaires.



Le problème d’optimisation sous contrainte a deux parties : la fonction objective, qui décrit l’utilité qu’Alexei veut maximiser, et la contrainte, qui dans ce cas est la fonction de production de la note à l’examen d’Alexei.

Nous supposons comme dans le Leibniz 3.2.1 qu’Alexei a une fonction d’utilité de type Cobb-Douglas :



où 
 et 
 sont des constantes positives. (Nous utilisons a et b au lieu de 
 et 
 parce que 
 sera utilisé dans la fonction de production.)

Comme dans le Leibniz 3.1.1, nous supposons que la relation qui décrit comment Alexei transforme des heures d’étude h en note à l’examen y est :



où 
 et 
 sont des constantes positives et 
. Aussi, comme avant, nous pouvons écrire cette fonction en termes d’heures de temps libre 
, puisque 
. En faisant cela, et en supposant pour simplifier que 
, nous pouvons voir que :



C’est l’équation de la frontière des possibles.

Le problème d’Alexei consiste à choisir t et y pour maximiser 
, sous la contrainte :



La section précédente nous donne deux manières de résoudre ce problème : nous pouvons soit utiliser la méthode de substitution, soit appliquer la formule. Nous ferons la démonstration des deux méthodes et confirmeront qu’elles donnent le même résultat.

Appliquer la formule

Par « la formule » nous voulons dire la condition de premier ordre 
. Nous savons que la solution au problème doit satisfaire la condition, donc nous calculons le TMT de la frontière des possibles et le TMS de la fonction d’utilité et nous égalisons les deux.

Comme nous l’avons vu dans le Leibniz 3.4.1, le TMT correspond à la valeur absolue de la pente de la frontière des possibles. En utilisant l’équation ci-dessus pour la frontière :



Nous avons également montré dans le Leibniz 3.2.1 que le TMS correspond au ratio des utilités marginales. On trouve les utilités marginales en dérivant la fonction d’utilité :





Ainsi le TMS est donné par :



En égalisant TMT et TMS et en multipliant par 
,



En résolvant cette équation pour t, nous obtenons que 
, où 
. En substituant cela dans la fonction de production nous obtenons la solution complète au problème d’Alexei :



Ce sont les valeurs de t et y qui donnent à Alexei l’utilité la plus élevée qu’il puisse obtenir dans l’ensemble des possibles.

Utiliser la méthode de substitution

La méthode consiste à substituer la contrainte dans la fonction objective pour en faire une fonction de seulement une variable et à maximiser cette fonction. Lorsque nous substituons la contrainte 
 dans la fonction d’utilité, nous obtenons une expression pour l’utilité en tant que fonction seulement de t :



Pour maximiser U, nous calculons 
 et l’égalisons à zéro. En utilisant la règle des produits,



Comme dans l’analyse générale de la section précédente, cela exprime l’effet net sur l’utilité d’une hausse de t comme le résultat d’un effet positif direct et de l’effet négatif d’une moins bonne note à l’examen.

En égalisant 
 à zéro et en divisant l’équation résultante par 
, nous voyons que 
. En réarrangeant,



C’est la même équation pour t que nous avions obtenue en utilisant 
 et le reste de la solution se dérive comme précédemment.

Pour en savoir plus : Sections 8.1 et 8.3 dans Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 5.4.2 Le choix d’Angela concernant ses heures de travail

Angela a des préférences quasi-linéaires concernant son temps de travail et sa consommation de céréales. Dans ce Leibniz, nous analysons les choix qu’elle fait en tant que fermière indépendante. Elle choisit son temps de travail afin de maximiser son utilité, où la quantité de céréales produites dépend, à travers sa fonction de production, de sa quantité de travail.

Angela est une fermière qui divise sa journée entre son travail et son temps libre. Son travail produit des céréales, qu’elle consomme également. Ses heures quotidiennes de temps libre sont indiquées par 
 et le nombre de boisseaux de céréales qu’elle consomme par jour est indiqué par 
. Nous supposons qu’Angela a des préférences quasi-linéaires, représentées dans le Leibniz 5.4.1 par la fonction d’utilité :



où la fonction 
 est croissante et concave. Souvenez-vous que son taux marginal de substitution (TMS) est 
.

Supposez que la quantité de céréales qu’Angela peut produire et consommer par jour, 
, soit une fonction de son temps libre 
 :



Autrement dit, c’est sa frontière des possibles. Remarquez que la notation diffère légèrement de celle que nous avons utilisée précédemment. Nous avions commencé par la fonction de production 
 qui reliait la production aux heures de travail, et la frontière des possibles était donc écrite 
.

Puisque la frontière des possibles doit avoir une pente positive, 
. La valeur absolue de la pente de la frontière, ou le taux marginal de transformation (TMT), est 
. Pour que la frontière ait la forme concave habituelle déterminée par les rendements marginaux décroissants des heures de travail, il est nécessaire que 
.

Le problème de maximisation sous contrainte d’Angela consiste à choisir 
 et 
 pour maximiser 
, sous la contrainte 
.

La condition de premier ordre pour l’optimum peut être trouvée en appliquant la formule habituelle 
 (souvenez-vous du Leibniz 3.5.1) ou par substitution, qui implique dans ce cas de choisir 
 afin de maximiser 
. Quelle que soit la manière utilisée, nous obtenons l’équation :



Puisque 
 et 
 sont tous deux négatifs, l’expression de gauche est une fonction décroissante de 
. Nous pouvons en déduire qu’il n’y a qu’une valeur de 
 qui satisfait cette équation. C’est le choix optimal de temps libre d’Angela, que nous appelons 
. Nous trouvons la production et la consommation optimales à partir de la frontière des possibles : 
. Cette allocation optimale est représentée par le point P sur la Figure 1 ci-dessous. La courbe bleue est une courbe d’indifférence et la courbe violette est la frontière des possibles d’Angela.




            [image: Le choix d’Angela de temps libre et de céréales quand elle est une fermière indépendante. ]



Figure 1 
Le choix d’Angela de temps libre et de céréales quand elle est une fermière indépendante.






Un exemple

Nous illustrons l’analyse ci-dessus en utilisant des fonctions d’utilité et de production spécifiques. Supposez que dans la fonction d’utilité quasi-linéaire d’Angela 
, la fonction 
 soit donnée par :



C’est un cas particulier de l’exemple d’utilité quasi-linéaire que nous avons décrit dans le supplément Leibniz 5.4.1 : 
, où 
 et 
.

Deuxièmement, supposez que la fonction de production d’Angela soit 
, où 
 désigne les heures de travail. Si elle a 
 heures dans la journée à répartir entre le travail et le temps libre, 
 et l’équation de la frontière des possibles est 
, où :



Vous pouvez vérifier que la frontière des possibles est décroissante (
) et concave (
).

Comme ci-dessus, nous pouvons trouver les taux marginaux de transformation et de substitution à partir des dérivées de 
 et 
 :




À l’allocation optimale, 
, donc 
. Angela choisit donc d’avoir 
 heures de temps libre par jour et de travailler pendant 
 heures. D’après la fonction de production, la consommation quotidienne de céréales d’Angela est de 
 boisseaux.

Pour en savoir plus : Sections 17.1 à 17.3 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Unité 13 Fluctuations économiques et chômage

Thèmes et unités thématiques
	                        17: Histoire, instabilité et croissance            
	                        18: Économie mondiale            
	                        21: Innovation            
	                        22: Politique et politiques publiques            



Comment les économies fluctuent entre phases d’expansion et de récession, frappées continuellement par des chocs positifs et négatifs.


  	Les fluctuations de la production totale d’un pays (PIB) ont une incidence sur le chômage, et celui-ci est source de graves difficultés pour les personnes concernées.

  	Les économistes mesurent la taille de l’économie en s’appuyant sur la comptabilité nationale : celle-ci mesure les fluctuations économiques et la croissance.

  	Les ménages réagissent aux chocs en épargnant, en empruntant et en se co-assurant, afin de lisser leur consommation de biens et de services.

  	En raison de leur capacité limitée à emprunter (contraintes de crédit) et de leur manque de volonté, ces stratégies sont insuffisantes pour éliminer l’effet des chocs sur leur consommation.

  	Les dépenses d’investissement des entreprises (en biens d’équipement) et des ménages (en nouveaux logements) fluctuent davantage que la consommation.



Perdre son travail est une épreuve difficile qui engendre du stress. Après la crise financière mondiale de 2008, on a constaté simultanément une hausse du chômage et du nombre de recherches sur Google pour les médicaments anti-stress. En représentant graphiquement l’augmentation de ces recherches Google en fonction du taux de chômage de chaque État américain (Figure 13.1), nous observons que les États ayant connu la plus forte hausse du chômage entre 2007 et 2010 sont ceux où les recherches Internet sur des médicaments anti-stress ont le plus augmenté. Cela indique qu’un taux de chômage plus élevé est associé à un niveau de stress plus important. On dit que les deux éléments sont corrélés.




            [image: Évolution du chômage et du bien-être durant la crise financière : données sur les États américains (2007–2010) ]



Figure 13.1 
Évolution du chômage et du bien-être durant la crise financière : données sur les États américains (2007–2010).





        
                    
                        
                                Voir ces données sur OWiD
                        
                    

        


Algan, Yann, Elizabeth Beasley, Florian Guyot, and Fabrice Murtin. 2014. ‘Big Data Measures of Human Well-Being: Evidence from a Google Stress Index on US States.’ Sciences Po Working Paper.






La droite croissante résume les données en trouvant la ligne qui s’ajuste le mieux au nuage de points. Elle est appelée droite de meilleur ajustement ou droite de régression linéaire. Quand une droite de meilleur ajustement est croissante, cela signifie que les plus hautes valeurs de la variable sur l’axe des abscisses (ici, la hausse du taux de chômage) sont associées aux plus hautes valeurs de la variable sur l’axe des ordonnées (ici, l’augmentation des recherches Google pour les médicaments anti-stress).

De nombreux éléments montrent qu’être au chômage ou craindre de l’être est une source majeure de mal-être pour les gens. Le chômage est considéré comme l’un des événements les plus stressants dans une vie, au même titre qu’une maladie grave ou un divorce.

Les économistes ont estimé que perdre son emploi a un effet négatif sur le bonheur bien plus important que celui engendré par la seule perte du salaire consécutive à l’absence d’activité. Les économistes Andrew Clark et Andrew Oswald ont mesuré l’effet des événements importants de la vie sur le niveau de bonheur déclaré par les personnes lorsqu’elles sont interrogées. En 2002, ils ont calculé qu’un Britannique aurait besoin en moyenne d’une compensation de 15 000 £ (22 500 $) par mois après avoir perdu son travail pour être aussi heureux que lorsqu’il était en activité. Ce montant est bien supérieur à la seule perte de salaire (qui était à l’époque de 2 000 £ par mois, en moyenne).1

La compensation requise pour rétablir le niveau de bien-être est un montant énorme, beaucoup plus important que la perte monétaire associée à une période de chômage. Cela tient au fait que le chômage réduit drastiquement l’estime de soi et conduit à une réduction bien plus grande du bonheur. Comme nous l’avons vu à l’Unité 1, le bien-être ne dépend pas seulement du revenu.

Corrélation ne veut pas dire causalité


	causalité inverse
	Une relation de causalité à deux sens, dans laquelle A affecte B et B affecte aussi A.
	droite de régression linéaire
	La droite d’ajustement la plus proche de l’ensemble des données.



Peut-on conclure à partir des données de la Figure 13.1 qu’un plus haut taux de chômage cause un plus haut niveau de stress ? Peut-être nous sommes-nous trompés de sens et les recherches sur Google sont en réalité à l’origine du chômage. Les économistes appellent cette relation causalité inverse. Ici nous pouvons l’écarter, car il est improbable que des recherches individuelles sur les effets secondaires des antidépresseurs puissent provoquer une hausse du chômage au niveau d’un État. Il y a cependant d’autres explications possibles pour la relation observée dans les données.


  Le site Internet Spurious Correlations (en français, « corrélations fallacieuses ») montre combien il est dangereux de tirer une conclusion fondée sur une corrélation. Fletcher, James. 2014. ‘Spurious Correlations: Margarine Linked to Divorce?’ BBC News.



Une catastrophe naturelle, comme l’ouragan Katrina dans l’État américain de Louisiane en 2005 aurait pu provoquer à la fois une hausse du niveau de stress et du chômage. C’est un exemple où un troisième facteur – dans ce cas, les conditions météorologiques – peut être à l’origine de la corrélation positive entre les recherches Internet sur les antidépresseurs et le chômage. Cela nous incite à être prudents avant de conclure qu’une corrélation observée implique une relation causale entre des variables.


	corrélation
	Une relation statistique dans laquelle la connaissance de la valeur d’une variable informe sur la valeur probable d’une autre variable, par exemple si des valeurs élevées de l’une sont souvent observées en même temps que des valeurs élevées de l’autre variable. Elle peut être positive ou négative (elle est négative quand des valeurs élevées d’une variable sont observées en même temps que des valeurs faibles de l’autre). Cela ne veut pas dire qu’il y ait une relation de cause à effet entre les variables. Voir également : causalité, coefficient de corrélation.



Pour établir une relation causale entre les variables, les économistes conçoivent des expériences (comme celles de l’Unité 4) ou exploitent des expériences naturelles (par exemple, la comparaison entre l’Allemagne de l’Est et de l’Ouest dans l’Unité 1, ou encore l’estimation de la taille des rentes d’emploi dans l’Unité 6).

Dans l’Exercice 13.1, nous vous présentons un outil que vous pouvez utiliser pour réfléchir à la manière dont l’on peut comparer le bien-être global d’un pays donné à celui d’autres pays. Quelle est votre recette pour une meilleure qualité de vie dans votre pays ? Quelle importance accordez-vous au chômage ? D’autres facteurs sont-ils aussi ou plus importants, par exemple une éducation de qualité, un air sain, un niveau de confiance élevé entre les citoyens, un revenu élevé, ou encore un niveau modéré d’inégalités ?

Dans cette unité, nous apprendrons pourquoi les économies connaissent des phases d’expansion durant lesquelles le chômage baisse, et des phases de récession durant lesquelles il croît. Nous nous concentrons ici sur le niveau total de dépenses (des ménages, des entreprises, de l’État et des agents en dehors de l’économie domestique) pour acquérir des biens et services produits par les travailleurs de l’économie domestique.


  Exercice 13.1 L’Indicateur du Vivre Mieux de l’OCDE

  L’OCDE est une organisation internationale dont le siège se situe à Paris et qui comporte 35 pays membres, dont la plupart ont des niveaux de PIB par habitant élevés. Elle fut fondée en 1948 afin de faciliter la reconstruction d’après-guerre en Europe de l’Ouest. L’OCDE est une source importante de données statistiques, comparables entre pays, sur les performances économiques et sociales.

  L’Indicateur du Vivre Mieux fut créé par l’Organisation de coopération et de développement économiques (OCDE). Il vous permet de concevoir une mesure de la qualité de vie d’un pays en décidant du poids que vous accordez à chacune des composantes de l’indicateur.

  
    	Un indicateur du vivre mieux devrait-il inclure les éléments suivants : revenu, logement, emploi, liens sociaux, éducation, environnement, engagement civique, santé, satisfaction, sécurité et équilibre vie professionnelle-vie privée ? Justifiez votre réponse pour chacun de ces éléments.

    	Utilisez l’outil de l’Indicateur du Vivre Mieux pour créer votre propre indicateur du vivre mieux pour le pays dans lequel vous vivez. Quelles sont les performances de ce pays s’agissant des facteurs les plus importants pour vous ?

    	Classez les pays de la base de données en utilisant votre nouvel indicateur du vivre mieux, et comparez votre classement avec celui fondé exclusivement sur le revenu.

    	Pour les deux indicateurs, choisissez deux pays présentant des classements très différents et suggérez brièvement les raisons de ces écarts.
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13.1 Croissance et fluctuations

Les économies dans lesquelles la révolution capitaliste a eu lieu ont connu une croissance sur le long terme, illustrée par le graphique du PIB par tête en forme de crosse de hockey à l’Unité 1.


	échelle logarithmique
	Une manière de mesurer une quantité basée sur la fonction logarithmique, f(x) = log(x). La fonction logarithmique transforme un ratio en une différence : log (a/b) = loga – logb. C’est une manière très utile de traiter des taux de croissance. Par exemple, si le revenu national double de 50 à 100 dans un pays pauvre et de 1 000 à 2 000 dans un pays riche, la différence absolue dans le premier cas sera de 50 et dans le deuxième cas de 1 000, mais log(100) – log(50) = 0,693 et log(2000) – log(1000) = 0,693. Dans les deux cas, le ratio est 2 et log(2) = 0,693.



Toutefois cette croissance n’a pas été régulière. La Figure 13.2 illustre le cas de l’économie britannique, pour laquelle de longues séries temporelles sont disponibles. Le premier graphique représente le PIB par personne de la population depuis 1875. Cela correspond à une partie du graphique de la crosse de hockey de l’Unité 1. Le graphique à côté reprend les mêmes données, mais présente le logarithme naturel (« log ») du PIB par tête. C’est une manière de représenter l’échelle de rapport que nous avons déjà utilisée dans l’Unité 1.

Reportez-vous à la rubrique Einstein à la fin de cette section pour explorer la relation entre la représentation graphique du log d’une variable et l’utilisation d’une échelle de rapport sur l’axe des ordonnées.
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Figure 13.2 
PIB par habitant au Royaume-Uni (1875–2014).
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            [image: Taux de croissance annuel après 1921 : Sur le graphique de droite, la pente de la droite (matérialisée par des pointillés noirs) représente le taux de croissance annuel moyen entre 1921 et 2014. Il était de 2,0 % par an. On voit que la croissance était régulière. ]



Taux de croissance annuel après 1921



Sur le graphique de droite, la pente de la droite (matérialisée par des pointillés noirs) représente le taux de croissance annuel moyen entre 1921 et 2014. Il était de 2,0 % par an. On voit que la croissance était régulière.
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            [image: Taux de croissance annuel entre 1875 et 1914 : La droite tracée à travers la série des données en log allant de 1875 à 1914 est plus plate que celle qui démarre en 1921. Le taux de croissance annuel moyen au cours de cette période n’était que de 0,9 % par an. ]



Taux de croissance annuel entre 1875 et 1914



La droite tracée à travers la série des données en log allant de 1875 à 1914 est plus plate que celle qui démarre en 1921. Le taux de croissance annuel moyen au cours de cette période n’était que de 0,9 % par an.
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En observant le graphique des niveaux de PIB par tête dans le bloc de gauche de la Figure 13.2, il est difficile de dire si l’économie a cru à un rythme régulier ou bien si ce rythme a accéléré ou décéléré au cours du temps. La transformation des données en prenant leur logarithme naturel, sur le graphique de droite, nous permet de répondre plus facilement à la question sur le rythme de croissance. Par exemple, après la Première Guerre mondiale, une ligne droite de 1921 à 2014 représente bien les données. Quand l’axe des ordonnées représente le log du PIB par tête, la pente de la droite (en pointillés noirs) s’interprète comme le taux de croissance annuel moyen de la série. On se rend compte au premier coup d’œil que la croissance a été régulière de 1921 à 2014 (mis à part un léger pic pendant la Seconde Guerre mondiale). On peut voir que la droite tracée sur la série en log de 1875 à 1914 est plus plate que la droite tracée à partir de 1921, ce qui indique que le taux de croissance était plus faible.

Nous reviendrons sur la croissance à long terme dans les Unités 16 et 17. Dans cette unité, nous nous concentrons sur les fluctuations. Sur la Figure 13.2, elles correspondent aux déviations de la ligne noire en pointillés montrant le taux de croissance à long terme.


	produit intérieur brut (PIB)
	Une mesure de la valeur marchande de la production de biens et services finaux dans l’économie au cours d’une période donnée. La production de biens intermédiaires qui sont des intrants de la production finale est exclue pour éviter un double comptage.



La série du haut de la Figure 13.3 représente le taux de croissance annuel du PIB du Royaume-Uni entre 1875 et 2014. Puisque nous nous focalisons sur la taille de l’économie et son évolution d’une année sur l’autre, nous examinons le PIB total, plutôt que le PIB par tête.





            [image: Croissance du PIB et taux de chômage au Royaume-Uni (1875–2014). ]



Figure 13.3 
Croissance du PIB et taux de chômage au Royaume-Uni (1875–2014).
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            [image: Croissance du PIB et chômage au Royaume-Uni : Les graphiques montrent la croissance du PIB et le taux de chômage au cours de la période 1875–2014. ]



Croissance du PIB et chômage au Royaume-Uni



Les graphiques montrent la croissance du PIB et le taux de chômage au cours de la période 1875–2014.
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Pics et creux



Les flèches mettent en évidence le pic et le creux d’un cycle économique durant la fin des années 1980 et le début des années 1990.
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            [image: La crise financière mondiale : Au 21e siècle, la crise financière de 2008 survint après une période au cours de laquelle les fluctuations furent limitées. ]



La crise financière mondiale



Au 21e siècle, la crise financière de 2008 survint après une période au cours de laquelle les fluctuations furent limitées.
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Ralentissements et chômage



On constate que les phases de ralentissements du cycle économique sont associées à la hausse du chômage. Dans le cycle économique du début des années 1990, le chômage a continué de croître pendant un moment malgré la hausse du taux de croissance.
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	récession
	Le Bureau National pour la Recherche Économique des États-Unis (NBER) la définit comme une période de déclin de la production. Elle prend fin quand l’économie recommence à croître. Une autre définition est une période lors de laquelle le niveau de production est inférieur à son niveau normal, même si l’économie est en croissance. Elle se poursuit jusqu’à ce que la production augmente suffisamment pour atteindre à nouveau le volume normal. Le problème de cette définition alternative est que la « normalité » du niveau de production est un concept subjectif.



Les pics et les creux des séries de la Figure 13.3 montrent de façon nette que la croissance économique n’est pas un processus lisse et régulier. On entend souvent parler d’économies connaissant tour à tour des phases d’expansion et de récession selon que la croissance oscille entre des valeurs négatives et positives. Pourtant il n’existe aucune définition unanimement reconnue de ces termes. Le Bureau national pour la recherche économique (NBER), une organisation américaine, propose cette définition : « Au cours d’une récession, un déclin significatif de l’activité économique se diffuse à toute l’économie et peut durer quelques mois à plus d’une année. » Une définition alternative consiste à dire que l’économie se trouve en récession lorsque le niveau de production passe sous son niveau normal. Nous avons donc deux définitions d’une récession :


  	Définition du NBER : la production baisse. Une récession se termine quand l’économie commence à croître de nouveau.

  	Définition alternative : le niveau de production est inférieur à son niveau normal, même si l’économie est en croissance. Une récession ne s’achève que lorsque la production augmente suffisamment pour atteindre à nouveau le volume normal.



Un problème pratique apparaît avec la seconde définition : la production normale d’une économie est une question de jugement, parfois sujette à controverses (nous reviendrons sur ce point dans de prochaines unités, où nous verrons que la « production normale » est souvent définie comme celle qui est compatible avec une inflation stable).


	cycle économique
	Alternance de périodes avec des taux de croissance rapides et lents (voire négatifs). L’économie va d’une expansion à une récession puis connait de nouveau une expansion. Voir également : équilibre à court terme.



Le mouvement de va-et-vient entre expansion et récession est connu comme le cycle économique. Dans la Figure 13.3, vous pouvez remarquer qu’en plus de l’évolution annuelle du PIB, qui suggère deux récessions (mesurées par une croissance négative) par décennie environ, il existe des épisodes, moins fréquents, de fluctuations plus importantes de l’activité. Au 20e siècle, les creux les plus importants ont coïncidé avec la fin des Première et Seconde Guerres mondiales, et avec la crise économique de la Grande Dépression. Au 21e siècle, la crise financière mondiale a mis fin à une période caractérisée par de faibles fluctuations.

La partie basse de la Figure 13.3 documente l’évolution du taux de chômage au cours du cycle économique. Le taux de chômage au Royaume-Uni a atteint son pic historiquement le plus élevé durant la Grande Dépression, mais est demeuré particulièrement faible au cours des deux guerres mondiales.


  Exercice 13.2 Définir les récessions

  On peut définir une récession comme une période au cours de laquelle la production diminue, ou une période qui voit le niveau de production passer en dessous de la normale – que l’on qualifie souvent de « niveau potentiel ». Prenez connaissance de cet article, et notamment des Figures 5, 6 et 7, pour approfondir le sujet.

  
    	Songez au cas d’un pays qui aurait produit beaucoup de pétrole, et supposez que ses puits de pétrole se tarissent d’une année sur l’autre. Ce pays s’en trouvera appauvri. D’après les deux définitions présentées ci-dessus, peut-on parler de récession ?

    	Le fait de savoir qu’un pays est en récession change-t-il quelque chose pour les décideurs publics en charge de la gestion de l’économie ?

  




  Question 13.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant représente le logarithme naturel du PIB réel par tête du Royaume-Uni entre 1875 et 2014 :

  


            [image: Le logarithme naturel du PIB réel par tête du Royaume-Uni entre 1875 et 2014. ]






  À l’aide de cette information, laquelle des affirmations est correcte ?

  
    	Le graphique montre que le PIB réel par tête au Royaume-Uni en 1955 était d’environ 8 000 £.

    	La pente de la droite de meilleur ajustement représente le taux de croissance annuel moyen.

    	Le graphique montre que le taux de croissance moyen était plus bas durant les décennies suivant 1921 que celles précédant 1918.

    	Le graphique du PIB réel par tête représenté avec une échelle de rapport serait très différent du graphique ci-dessus.

  

  
    	Le graphique montre que le logarithme naturel du PIB réel par tête au Royaume-Uni en 1955 était d’environ 8,9, soit ln(PIB réel par tête) = 8,9. C’est-à-dire PIB réel par tête = e8,9 = 7 332 £. (Il était, en réalité, de e8,91 = 7 370 £.)

    	Voir la Figure 13.2, Section 13.1.

    	Alors que le log du PIB réel par tête était plus bas juste après 1921 qu’avant 1918, la courbe du log a une pente plus raide. Ceci signifie que le taux de croissance était plus élevé après 1921 qu’avant 1918.

    	Le graphique du PIB réel par tête représenté avec une échelle de rapport serait similaire au graphique du logarithme naturel du PIB réel par tête représenté sur une échelle linéaire.

  




  Einstein Échelles de rapport et logarithmes

  Dans l’Unité 1, nous avons beaucoup utilisé les échelles de rapport ou logarithmiques sur l’axe des ordonnées pour présenter des données de long terme. Par exemple, nous avions utilisé pour la Figure 1.1b une échelle de rapport où les unités doublaient à chaque graduation, tandis que pour la Figure 1.2 chaque graduation était dix fois supérieure à la précédente. L’échelle de rapport est aussi qualifiée d’échelle logarithmique (ou log). Nous pouvons définir une échelle dont les graduations sur l’axe des ordonnées doublent de cette façon :

  

  Ou une échelle où elles se décuplent, comme suit :

  

  La première est une échelle logarithmique de base 2, la seconde est de base 10.

  Comme l’illustraient les graphiques de l’Unité 1, si les données forment une ligne droite sur une échelle de rapport (logarithmique), alors le taux de croissance est constant. Une autre méthode pour utiliser les propriétés des logarithmes consiste à convertir dans un premier temps les données en logarithmes naturels, puis à les placer sur une échelle linéaire en logs. Les logarithmes naturels sont en base e, où e est un nombre (approximativement 2,718) qui a des propriétés mathématiques utiles.

  En utilisant une calculatrice ou un logiciel de tableur, il est possible de convertir des niveaux en logarithmes naturels. Comme vous pouvez le voir, quand nous l’appliquons à ces données, cela convertit la courbe du graphique de gauche de la Figure 13.2 en une courbe quasiment rectiligne dans le graphique de droite.

  Les fonctions graphiques d’Excel permettent d’illustrer la relation entre, d’une part, la représentation graphique des données avec une échelle de rapport sur l’axe des ordonnées (Figure 13.4a, qui utilise une échelle de base 2) et, d’autre part, la représentation des données converties en logarithmes naturels  et mobilisant une échelle linéaire (en logs) sur cet axe (Figure 13.4b). Notez que les graduations doublent, passant de 4 096 à 8 192 puis 16 384 sur la Figure 13.4a, et passant de 8,5 à 9 puis 9,5 sur la Figure 13.4b.

  


            [image: L’échelle de rapport et une fonction exponentielle ]



Figure 13.4a 
L’échelle de rapport et une fonction exponentielle.
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            [image: L’échelle linéaire en logarithmes naturels et une fonction linéaire ]



Figure 13.4b 
L’échelle linéaire en logarithmes naturels et une fonction linéaire.
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  Chaque graphique fait apparaître une droite à côté de la série de données. Nous avons créé la Figure 13.4a à l’aide d’Excel, en sélectionnant « Ajouter une courbe de tendance » puis « Exponentielle ». Excel trouve ainsi la droite ou la courbe qui est la mieux ajustée au nuage de points : comme l’échelle est une échelle de rapport, c’est une droite qui apparaît. L’équation de la droite est également fournie. D’autres logiciels de tableur ou de graphiques offrent des outils similaires.

  Nous pouvons voir que la fonction exponentielle utilise ce qui est appelé une base e, à distinguer de la base 2 (qui double à chaque nouvelle graduation) ou de la base 10 (qui décuple). L’exposant de e indique le taux de croissance annuel composé de la série : il est de 0,0214 × 100 = 2,14 % par an.

  Pour la Figure 13.4b, l’option d’Excel « Ajouter une courbe de tendance/Linéaire » fait apparaître une droite. Cette fois-ci, l’équation correspond à celle d’une droite qui a pour ordonnée à l’origine 8,7782 et pour pente 0,0214. Cette pente permet de connaître l’exponentielle de la série, ou de manière équivalente, son taux de croissance annuel composé : 0,0214 × 100 = 2,14 % par an.

  Pour résumer :

  
    	Lorsque l’on représente les données d’une série sur un graphique à l’aide d’une échelle de rapport ou en convertissant les données en logarithmes naturels et que le résultat est relativement linéaire, cela signifie que le taux de croissance de la série est à peu près constant. Ce taux de croissance constant est qualifié de taux de croissance exponentiel.

    	Le taux de croissance exponentiel (également appelé taux de croissance annuel composé ou TCAC) correspond à la pente de la droite lorsqu’on représente graphiquement le logarithme naturel de la série de données.

    	Remarquez la déviation persistante de l’économie britannique par rapport à la droite de tendance, suite de la crise financière de 2008.

  



    18

13.2 Croissance de la production et variations du chômage

Nous avons vu avec la Figure 13.3 que le chômage baisse durant les phases d’expansion et augmente lors de récessions.


	loi d’Okun
	La régularité empirique selon laquelle le taux de croissance du PIB est négativement corrélé avec les changements du taux de chômage. Voir également : coefficient d’Okun.



La Figure 13.5 montre la relation entre les fluctuations de la production et du chômage, connue sous le nom de loi d’Okun. Arthur Okun, un conseiller du président américain Kennedy, remarqua que lorsque la croissance de la production d’un pays était élevée, le chômage tendait à diminuer. La loi d’Okun est une relation empirique forte et stable dans la plupart des économies depuis la Seconde Guerre mondiale.2




            [image: La loi d’Okun pour quelques économies ]



Figure 13.5 
La loi d’Okun pour quelques économies.






OCDE. 2021. OECD Statistics; Banque mondiale. 2021. World Development Indicators.







	coefficient d’Okun
	La variation du taux de chômage en points de pourcentage que l’on prévoit être associée à une variation de 1 % du PIB. Par exemple, un coefficient d’Okun de -0,4 signifie qu’une baisse de la production de 1 % est associée à une hausse du taux de chômage de 0,4 point de pourcentage. Voir également : loi d’Okun.



La Figure 13.5 représente l’évolution du taux de chômage (axe des ordonnées) en fonction du taux de croissance de la production (axe des abscisses) dans six pays : une moins forte croissance de la production est clairement associée à une plus forte hausse du chômage. Dans le graphique de chaque pays, la droite de régression la mieux ajustée aux données a une pente négative. Aux États-Unis par exemple, la pente de la droite implique qu’en moyenne, une réduction de 1 % du taux de croissance de la production augmente le taux de chômage d’environ 0,37 point de pourcentage. On dit que le coefficient d’Okun est -0,37 aux États-Unis. La rubrique Einstein à la fin de cette section montre comment obtenir ce coefficient.

Le point labellisé 2009 sur chaque graphique de la Figure 13.5 montre les évolutions du PIB réel et du chômage entre 2008 et 2009, c’est-à-dire durant la récession qui a suivi la crise financière mondiale. On peut constater qu’en 2009, ces quatre économies avancées ont connu leur pire contraction de la production depuis 50 ans. Conformément aux prédictions de la loi d’Okun, le chômage a augmenté de façon importante en Espagne, au Japon et aux États-Unis.

En revanche, dans chacun de ces trois pays, la hausse du chômage a été plus forte que ce que prédisait la loi d’Okun : le point rouge est bien au-dessus de la droite de régression en noir. La situation en Allemagne est très différente : la loi d’Okun prévoyait une hausse du chômage de 1,50 point de pourcentage, mais le chômage en Allemagne n’a quasiment pas changé en 2009, comme le montre le point rouge. Un décideur public en charge des questions économiques serait sûrement intéressé de comprendre comment l’Allemagne a réussi à protéger ses emplois alors qu’elle était confrontée à la plus grande crise économique des 50 dernières années. Nous en verrons les causes un peu plus loin dans cette unité. Notre Einstein à la fin de cette section montre comment prédire la hausse du chômage associée à une variation du PIB en utilisant la relation d’Okun.

Le Brésil et la Malaisie ont également connu des contractions de leur niveau de production, ainsi qu’une hausse du chômage en 2009. Toutefois, à l’instar de la plupart des économies en développement, ils ont été moins durement frappés par la crise que les économies avancées. La Malaisie avait d’ailleurs récemment souffert d’une contraction bien plus sévère de son économie lors de la crise économique asiatique en 1998, au cours de laquelle la croissance fut de -7,4 % – une contraction si forte qu’elle ne pouvait pas être représentée sur notre graphique.

Nous pouvons résumer la relation entre production, chômage et bien-être ainsi :




            [image: Baisse de la croissance de la production → Hausse du taux de chômage → Baisse du bien-être ]







  Exercice 13.3 Loi d’Okun

  
    	Observez les droites de régression (représentant au mieux les données) de la Figure 13.5. Quelle prédiction ces droites indiquent-elles pour le chômage lorsque l’économie ne croît pas ? Les résultats sont-ils les mêmes pour tous les pays ?

    	Supposez que la population de l’économie considérée croisse. Pouvez-vous utiliser cette hypothèse pour fournir une explication à vos conclusions de la question 1 ? Quels autres facteurs pourraient expliquer les différences entre pays ?

  




  Question 13.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant montre la relation entre le taux de croissance du PIB réel et l’évolution du chômage aux États-Unis entre 1961 et 2019.

  


            [image: Le taux de croissance du PIB réel et l’évolution du chômage aux États-Unis entre 1961 et 2013. ]






  L’équation affichée est le résultat de la régression pour la droite de meilleur ajustement. D’après ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Le taux de chômage reste stable quand la croissance du PIB réel est nulle.

    	Le coefficient d’Okun pour les États-Unis est 1,0827.

    	En s’appuyant sur le résultat de la régression, les décideurs publics peuvent être sûrs qu’une augmentation de 1 % du PIB réel l’année prochaine mènera à une baisse du taux de chômage de 0,37 %.

    	Avec une baisse du PIB réel de 2,8 % en 2009, l’augmentation du taux de chômage prédite aurait été de 2,11 %.

  

  
    	Le graphique montre une augmentation du taux de chômage lorsque la croissance du PIB réel est nulle. En effet, l’intersection avec l’axe des ordonnées est 1,0827 %.

    	Le coefficient d’Okun est de -0,3671, c’est-à-dire qu’une augmentation de 1 % du taux de croissance de la production réduit en moyenne le taux de chômage de 0,37 point de pourcentage.

    	C’est le meilleur ajustement que l’on puisse faire – c’est-à-dire qu’en moyenne le taux de chômage a baissé de 0,37 point de pourcentage pour chaque augmentation de 1 % du PIB réel. Cela ne signifie pas que cela se produira forcément l’année prochaine.

    	On peut le déduire de la droite ou de l’équation de la droite. Le changement prédit du taux de chômage = 1,0827 + (-0,3671) x (-2,8) = 2,11 %.

  




  Einstein Loi d’Okun

  Elle est définie par :

  

  Où Δut représente la variation du taux de chômage à la période t, (croissance du PIBt) est la croissance du PIB réel à la période t, α est la valeur de l’ordonnée à l’origine et β est un coefficient déterminant la variation prédite du taux de chômage en fonction de la croissance du PIB réel. La loi d’Okun est une relation linéaire empirique qui associe la variation en pourcentage du PIB par rapport à l’année précédente à la variation du taux de chômage par rapport à l’année précédente en points de pourcentage. Le coefficient β, appelé coefficient d’Okun, est généralement négatif, ce qui indique qu’une croissance positive du PIB réel sera associée à une baisse du taux de chômage.

  La relation de la loi d’Okun estimée pour l’Allemagne, sur la période 1971–2019, a pour coefficients β = -0,19 et α = 0,42.

  Lorsque l’on estime une droite de meilleur ajustement, on mesure également le coefficient de détermination (R2), qui est une statistique comprise entre 0 et 1. Le « R carré » mesure la proximité des données observées avec la droite que nous traçons à travers le nuage de points : 1 indique un ajustement parfait, 0 signifie qu’il n’existe pas de relation observable entre les observations et la prédiction. Dans notre cas, la statistique R2 indique dans quelle mesure la loi d’Okun fournit une bonne approximation des données de la croissance du PIB réel et de la variation du chômage. La statistique R2 est 0,20 pour l’Allemagne sur la période 1971–2019, ce qui est beaucoup plus bas que la valeur observée pour l’équation d’estimation de la Loi d’Okun pour les États-Unis, qui est 0,60.

  Pour trouver la prédiction de la variation en pourcentage du taux de chômage en Allemagne en 2009 en s’appuyant sur l’équation de la loi d’Okun, il nous suffit d’y insérer la valeur de la croissance du PIB réel en Allemagne en 2009, et de résoudre l’équation ainsi :

  

  La loi d’Okun prédit que la baisse de 5,7 % du PIB en 2009 en Allemagne aurait dû être associée à une hausse du chômage de 1,50 point de pourcentage.



13.3 Mesurer l’économie agrégée

Les économistes utilisent ce que l’on appelle des agrégats pour décrire l’économie dans son ensemble (ou l’économie agrégée, c’est-à-dire simplement la somme de toutes ses composantes).


	production agrégée
	La production totale au sein d’une économie, agrégeant tous les secteurs et toutes les régions.



Dans la Figure 13.5, la production agrégée (PIB) recouvre la production de l’ensemble des producteurs d’un pays, et pas seulement ceux d’une région, ou d’une entreprise ou encore d’un secteur particulier. Rappelez-vous à l’Unité 1, les mots de l’économiste Diane Coyle, spécialiste de la mesure du PIB, qui le définit comme regroupant :


  Tout, des clous aux brosses à dents, en passant par les tracteurs, les chaussures, les coupes de cheveux, les services de conseil en gestion, le nettoyage des rues, les cours de yoga, les assiettes, les sparadraps, les livres et les millions d’autres biens et services produits au sein de l’économie.




	comptabilité nationale
	Le système utilisé pour mesurer la production et la dépense agrégées au sein d’un pays.
	valeur ajoutée
	Pour un processus de production, c’est la valeur de la production moins la valeur de tous les facteurs de production (appelés les biens intermédiaires). Les biens d’équipement et le travail utilisés dans la production ne sont pas des biens intermédiaires. La valeur ajoutée est égale aux profits avant impôt et aux salaires.



Les comptes nationaux sont des statistiques publiées par les bureaux nationaux de statistique, qui utilisent des informations sur le comportement individuel pour construire une image quantifiée de l’économie dans son ensemble. Il existe trois manières différentes d’estimer le PIB :


  	Dépense : la dépense totale des ménages, des entreprises, de l’État et des résidents des autres pays pour acquérir les produits de l’économie domestique.

  	Production : la production totale des industries qui opèrent dans l’économie domestique. La production est mesurée par la valeur ajoutée de chaque industrie : cela implique que le coût des biens et services utilisés au cours du processus de production est soustrait de la valeur de la production. Ces facteurs de production sont en fait mesurés dans la valeur ajoutée d’autres industries, les soustraire permet donc d’éviter de les compter deux fois lorsque l’on mesure la production de l’économie dans son ensemble.

  	Revenu : la somme de tous les revenus reçus, dont les salaires, les profits, les revenus des travailleurs indépendants, ainsi que les impôts reçus par l’État.




  Dans la France du 18e siècle, un groupe d’économistes, appelés les Physiocrates, ont étudié l’économie et comparé son fonctionnement au flux circulaire du sang dans le corps humain. Ils furent les précurseurs de notre manière actuelle de penser le flux circulaire de l’économie, qui nous permet de calculer le PIB. L’argent circule de celui qui le dépense au producteur, du producteur à ses salariés ou actionnaires, avant d’être dépensé à nouveau en vue d’une nouvelle production, ce qui perpétue le cycle.



La relation entre la dépense, la production et les revenus dans l’économie dans son ensemble peut être représentée comme un flux circulaire : la mesure du PIB par les comptes nationaux peut s’effectuer au niveau de la dépense, de la production ou des revenus. S’il était possible de les mesurer précisément, les sommes des dépenses, des productions et des revenus dans une année donnée seraient identiques de sorte que l’étape à laquelle on effectue la mesure n’aurait pas d’importance.

Cela tient au fait que toute dépense dans un bien ou un service, qui a nécessairement été produit, constitue un revenu pour celui qui l’a vendu. Si vous achetez un taco à un vendeur ambulant au prix de 20 pesos, votre dépense est alors de 20 pesos, la valeur ajoutée du taco dont la production a été nécessaire à cette vente est de 20 pesos, et le revenu reçu par le vendeur ambulant est aussi de 20 pesos. Le même raisonnement s’applique si vous achetez une voiture à 20 000 $, un massage à 50 $ ou une assurance vous coûtant 20 $ par mois.

Les ménages comme les entreprises reçoivent un revenu et le dépensent. La Figure 13.6 montre le flux circulaire entre les ménages et les entreprises (en laissant, pour l’instant, de côté le rôle de l’État et les achats et ventes à l’étranger).




            [image: Le modèle de flux circulaire : trois façons de mesurer le PIB ]



Figure 13.6 
Le modèle de flux circulaire : trois façons de mesurer le PIB.






Dans le modèle de l’économie de la Figure 1.12, nous nous sommes intéressés aux flux physiques entre les ménages, les entreprises et la biosphère plutôt qu’au flux circulaire de revenu. Dans l’Unité 20, nous étudierons comment l’interaction des ménages et des entreprises avec la biosphère peut être mesurée.

Le PIB peut être défini par chacune de ces trois approches.

Les trois méthodes de mesure du PIB sont mieux comprises à l’aide d’une économie très simple comprenant seulement trois industries. L’économie produit un seul bien, des chemises en coton, qui sont vendues aux consommateurs pour 100 $. L’industrie de la chemise achète du tissu pour 80 $, qui à son tour achète du coton à l’industrie du coton brut pour 50 $. Le produit final ou PIB de cette économie est égal à 100 $, car c’est la valeur de la vente au consommateur final.

Le PIB peut également être mesuré par la valeur ajoutée par chaque industrie : la valeur ajoutée de l’industrie du coton brut est égale à la valeur de sa production, soit 50 $, car elle n’achète aucun intrant ; la valeur ajoutée de l’industrie du tissu est de 80 - 50 = 30 $ ; et la valeur ajoutée de l’industrie de la chemise est de 100 - 80 = 20 $. La valeur ajoutée totale dans l’économie est de 100 $, exactement égale à la valeur de la production finale et égale à la dépense finale totale.

Les revenus sont perçus sous forme de salaires et de bénéfices. Dans toutes les industries de l’économie, les salaires plus les bénéfices seront égaux à la valeur de la production finale (qui est égale à la valeur ajoutée totale).


	importations (M)
	Biens et services produits dans le reste du monde et achetés par les ménages, les entreprises et l’État de l’économie domestique.
	exportations (X)
	Biens et services produits dans un pays particulier et vendus aux ménages, entreprises et États du reste du monde.



Par conséquent, le PIB peut être défini par chacune de ces trois approches. Il faut toutefois rester prudent dans la définition, car bien que toute dépense effectuée par une personne corresponde toujours à un revenu pour une autre, dans le contexte de la mondialisation, ces deux personnes se trouvent souvent dans des pays différents. C’est le cas avec les importations et les exportations : quelqu’un en Chine peut acheter du riz d’un producteur au Japon, impliquant que la dépense est chinoise, tandis que le revenu est japonais.

Comment rendre compte de ces transactions ? Puisque le PIB est défini comme la production domestique, cette transaction compte pour le PIB japonais car le riz a été produit (et vendu) par le Japon. Ainsi, les exportations sont intégrées au PIB parce qu’elles font partie de la production domestique, mais ce n’est pas le cas des importations puisqu’elles sont produites hors du territoire. Pour cette raison, le PIB est défini pour inclure les exportations et exclure les importations :


  	en tant que valeur ajoutée de la production domestique ou en tant que dépense de la production domestique ;

  	en tant que revenu résultant de la production domestique.



Le modèle de flux circulaire de la Figure 13.6 tient uniquement compte des ménages et des entreprises, mais l’État et ses services publics peuvent être intégrés de façon analogue. Les ménages obtiennent des biens et des services fournis par l’État sans les payer au moment de leur consommation. L’enseignement primaire fournit un bon exemple.

Le modèle de flux circulaire permet de visualiser la consommation et la production de ces services :


  	Des ménages vers l’État : les ménages payent des impôts.

  	De l’État vers les ménages : ces impôts financent la production de services publics utilisés par les ménages.



En ce sens, on peut voir l’État comme un autre producteur comparable à une entreprise – à cette différence près que les impôts payés par un ménage en particulier financent les services publics d’une manière générale et ne correspondent pas nécessairement aux services dont ce ménage bénéficie. Dans l’Unité 19, nous verrons comment le paiement des impôts et le bénéfice des services publics ou des allocations varient selon les ménages. Les services publics n’étant pas vendus sur le marché, nous devons faire l’hypothèse supplémentaire selon laquelle la valeur ajoutée de la production de l’État est égale aux coûts de production pour l’État.

On peut dès lors affirmer que si des citoyens payent en moyenne 15 000 $ d’impôts par an (la dépense), cela correspond à 15 000 $ de recettes fiscales pour l’État (le revenu), qu’il utilise pour produire des biens et des services publics d’une valeur de 15 000 $ (la valeur ajoutée).

Puisque la dépense, la production et les revenus sont tous équivalents, il est possible de s’appuyer sur l’une ou l’autre de ces approches pour mieux comprendre les deux autres. Nous avons décrit les récessions comme des périodes de croissance négative de la production. Cela signifie qu’il doit, par équivalence, exister des périodes de croissance négative de la dépense (le niveau de production ne peut décliner que si les consommateurs achètent moins qu’auparavant). Souvent l’on constate même que le niveau de production décline précisément parce que les consommateurs achètent moins. Cette analyse est très utile, car nous avons une connaissance approfondie des déterminants de la dépense, ce qui en conséquence va nous aider à comprendre les récessions, comme nous le verrons à l’Unité 14.

    22

13.4 Mesurer l’économie agrégée : les composantes du PIB

La Figure 13.7 présente les différentes composantes du PIB dans l’approche par la dépense, en se fondant sur les comptes nationaux d’économies de trois continents différents : les États-Unis, la zone euro et la Chine.





  
    
      	 
      	États-Unis
      	Eurozone (19 pays)
      	Chine
    

  
  
    
      	Consommation (C)
      	68,4 %
      	55,9 %
      	37,3 %
    

    
      	Dépense publique (G)
      	15,1 %
      	21,1 %
      	14,1 %
    

    
      	Investissement (I)
      	19,1 %
      	19,5 %
      	47,3 %
    

    
      	Variation de stocks
      	 0,4 %
      	 0,0 %
      	 2,0 %
    

    
      	Exportations (X)
      	13,6 %
      	43,9 %
      	26,2 %
    

    
      	Importations (M)
      	16,6 %
      	40,5 %
      	23,8 %
    

  





Figure 13.7 
Décomposition du PIB de 2013 pour les États-Unis, la zone euro et la Chine.






OCDE. 2015. OECD Statistics ; Banque mondiale. 2015. World Development Indicators. L’OCDE rapporte un écart statistique de -3,1 % pour le PIB chinois.






Consommation (C)


	consommation (C)
	Dépense dans des biens de consommation incluant des biens et services de courte durée ainsi que des biens et services de longue durée que l’on appelle biens durables.



La consommation comprend les biens et services achetés par les ménages. Les biens sont en principe des choses tangibles. Les biens comme les voitures, les appareils ménagers et les meubles qui ont une durée de vie d’au moins trois ans sont appelés des biens durables ; ceux dont la durée de vie est inférieure sont des biens non durables. Les services sont des choses généralement intangibles achetées par les ménages, telles que les transports, le logement (paiement d’un loyer), une adhésion à un club de gym, un traitement médical. La dépense des ménages en biens durables, comme les voitures et appareils ménagers, est intégrée dans la partie « consommation » de la comptabilité nationale, bien que, comme nous le verrons, la décision d’acheter ces biens durables s’apparente plus, en termes économiques, à une décision d’investissement.

Le tableau de la Figure 13.7 indique que, dans les économies avancées, la consommation est de loin la composante la plus importante du PIB, de l’ordre de 56 % dans la zone euro et de 68 % aux États-Unis. Par contraste, en Chine, la consommation finale des ménages ne représente que 37 % du PIB.

Investissement (I)


	investissement (I)
	Dépense dans des biens d’équipement nouvellement produits (machines et équipements) et dans des bâtiments, y compris de nouveaux logements.



Il comprend, d’une part, la dépense des entreprises visant à acquérir de nouveaux équipements et bâtiments commerciaux et, d’autre part, la dépense en construction résidentielle (construction de nouveaux logements).


	stocks
	Produits détenus par une entreprise avant leur vente ou leur utilisation, y compris les matériaux bruts et les biens intermédiaires et finaux destinés à la vente.



L’investissement sous forme de la production non vendue des entreprises est enregistré comme un poste spécifique des comptes nationaux. Il est appelé variation des stocks. Inclure la variation de stocks est essentiel pour garantir que lorsque l’on calcule le PIB à travers l’approche par la production (ce qui est produit), on obtienne bien un montant égal au PIB, lorsqu’il est mesuré à travers l’approche par la dépense (ce qui est dépensé, y compris l’investissement des entreprises sous forme de stocks d’invendus).

Dans les pays de l’OCDE, l’investissement représente une part bien plus faible du PIB, environ 20 % du PIB aux États-Unis et dans la zone euro. En revanche, l’investissement représente près de la moitié du PIB en Chine.

Dépense publique de biens et services (G)


	dépense publique (G)
	Les dépenses de l’État pour acquérir des biens et services. Quand G est utilisé comme composante de la demande agrégée, cela n’inclut pas les dépenses de transfert, comme les pensions de retraite ou les allocations chômage. Voir également : transferts de l’État.



Il s’agit de la consommation et de l’investissement de l’État (c’est-à-dire des administrations centrales et locales, connues sous le nom d’« administrations publiques »). L’État achète des biens (comme du matériel de bureau, des logiciels et des voitures) et des services (comme les traitements des fonctionnaires, des forces armées, de la police, des enseignants, des scientifiques). Les dépenses d’investissement de l’État ont pour objet la construction de routes, d’écoles, d’équipements de défense. La santé et l’éducation sont les principaux postes de dépense publique en biens et services.


	transferts de l’État
	Dépense de l’État sous la forme de paiements aux ménages ou individus. Les allocations chômage et les pensions de retraite sont des exemples de transferts. Les transferts ne sont pas inclus dans la dépense publique (G) de la comptabilité nationale. Voir également : dépense publique (G).



Les transferts de l’État, sous forme d’allocations et de pensions, telles que Medicare aux États-Unis ou les systèmes de Sécurité sociale en Europe, ne sont pas inclus dans G, car ils constituent des revenus pour les ménages : quand ils sont dépensés, ils sont enregistrés dans C ou I. S’ils étaient intégrés à G, ils feraient l’objet d’un double comptage.

La part de la dépense publique en biens et en services est un peu plus élevée en Europe (21,1 %) qu’aux États-Unis (15,1 %). Rappelez-vous que ce montant ne prend pas en compte les transferts (comme les allocations et les pensions). La principale différence entre le rôle de l’État en Europe et aux États-Unis réside dans ces transferts. En 2012, le total des dépenses publiques, transferts compris, était de 57 % du PIB en France, contre 40 % aux États-Unis.

Exportations (X)

Ce sont les biens et services produits par l’économie domestique qui sont achetés par les ménages, les entreprises et l’État dans d’autres pays.

Importations (M)

Ce sont les biens et services achetés par les ménages, les entreprises et l’État de l’économie domestique, mais qui sont produits dans d’autres pays.

Exportations nettes (X − M)


	balance commerciale
	Valeur des exportations moins la valeur des importations. Connu également sous le terme : exportations nettes. Voir également : déficit commercial, excédent commercial.
	déficit commercial
	La balance commerciale d’un pays lorsqu’elle est négative (le pays importe plus qu’il n’exporte). Voir également : excédent commercial, balance commerciale.
	excédent commercial
	La balance commerciale d’un pays lorsqu’elle est positive (le pays exporte plus qu’il n’importe). Voir également : déficit commercial, balance commerciale.
	demande agrégée (ou globale)
	Le total des différentes composantes de la dépense dans l’économie, additionnés pour donner le PIB : Y = C + I + G + X – M. Cela représente la somme totale de la demande (ou de la dépense) en biens et services produits dans l’économie. Voir également : consommation, investissement, dépense publique, exportations, importations.



Également désignées sous le terme de balance commerciale, il s’agit de la différence entre la valeur des exportations et des importations (X – M).

En 2010, les États-Unis enregistraient un déficit commercial de 3,4 % du PIB, tandis que la Chine réalisait un excédent commercial de 3,6 % du PIB. La balance commerciale constitue un déficit si la valeur des exportations moins celle des importations est négative. Elle constitue un excédent commercial si la différence est positive.

PIB (Y)

Pour calculer le PIB, qui correspond à la demande agrégée pour ce qui est produit au sein du pays, nous sommons les achats émanant d’autres pays (exportations) et y soustrayons les achats par les résidents de biens et services produits à l’étranger (importations). En prenant l’exemple de la Chine, son PIB est la demande agrégée pour la production de la Chine, qui comprend ses exportations moins ses importations.

Travailler avec les données de la comptabilité nationale permet d’en apprendre beaucoup sur l’économie. Pour ce faire, une manière simple est d’utiliser FRED (Federal Reserve Economic Data). Pour en savoir plus sur le pays dans lequel vous vivez et le comparer à d’autres pays, reportez-vous à l’Exercice 13.4.

Pour la plupart des pays, les dépenses de consommation privée constituent la plus grande part du PIB (consultez la Figure 13.7 pour le vérifier). Les dépenses d’investissement représentent une part beaucoup plus faible (le niveau d’investissement très élevé de la Chine, documenté dans la Figure 13.7, fait figure d’exception). Nous nous appuyons sur les données des comptes nationaux pour calculer dans quelle mesure chaque poste de dépenses vient alimenter les fluctuations du PIB.

L’équation ci-dessous montre comment la croissance du PIB peut être décomposée selon les contributions de chaque poste de dépenses. On observe que la contribution de chaque composante à la croissance du PIB dépend à la fois de la part de cette composante dans le PIB et sa croissance au cours de la période précédente.



Le tableau de la Figure 13.8 présente les contributions de chaque poste de dépenses à la croissance du PIB des États-Unis. Les données portent sur 2009, au milieu de la récession causée par la crise financière mondiale. Nous pouvons observer que :


  	Même si l’investissement représente moins d’un cinquième du PIB américain, il est responsable d’une part bien plus importante de la contraction de l’économie, comparativement à la baisse des dépenses de consommation.

  	Bien que la consommation représente 70 % du PIB des États-Unis, l’effet de l’investissement sur le PIB fut trois fois plus important.

  	Contrairement à la consommation et à l’investissement, les dépenses publiques ont contribué positivement à la croissance du PIB. Les États-Unis ont eu recours à des stimuli fiscaux pour soutenir l’économie à un moment où la demande émanant du secteur privé était atone.

  	Les exportations nettes ont aussi contribué positivement au PIB, ce qui reflète à la fois le fait que les économies émergentes ont réalisé de meilleures performances au sortir de la crise, et l’effondrement de la demande en importations qui a accompagné la récession.







  
    
      	 
      	PIB
      	Consommation
      	Investissement
      	Dépense publique
      	Exportations nettes
    

  
  
    
      	2009
      	−2,8
      	−1,06
      	−3,52
      	−0,64
      	−1,14
    

  





Figure 13.8 
Contributions à l’évolution en pourcentage du PIB réel aux États-Unis en 2009.






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.. Notez qu’en comptabilité nationale, l’investissement public est comptabilisé dans les dépenses publiques et non dans l’investissement.






Inconvénients du PIB comme mesure

Il faut garder à l’esprit trois choses lorsque l’on manie le concept du PIB :


  	Il s’agit d’une mesure conventionnelle de la taille d’une économie : nous avons examiné ce que recouvrait le PIB dans l’Unité 1. Dans l’Unité 20, nous introduirons le concept de croissance verte, qui montre comment calculer la taille d’une économie et sa croissance en tenant compte de la dégradation de l’environnement.

  	Distinguer le PIB agrégé du PIB par tête : ceci est particulièrement important lorsque l’on évoque la croissance. Dans cette section, nous nous concentrons sur le PIB et les contributions des différentes composantes de la demande à sa croissance. Dans d’autres contextes, le concept pertinent est une mesure par tête. Pour comprendre la différence que cela fait, remarquez que le PIB en Grande-Bretagne a augmenté de 7 % entre 2007 et 2015 mais que le PIB par tête a seulement augmenté de 0,8 %. L’explication tient à la forte augmentation de l’immigration.

  	Le PIB par tête est une mesure imparfaite du niveau de vie : souvenez-vous de l’Unité 1 mentionnant le discours en 1968 à l’Université du Kansas de Robert Kennedy qui en soulignait les défauts (cherchez « Gross National Product » dans le texte).




  Exercice 13.4 Comment utiliser FRED

  Si vous souhaitez obtenir des données macroéconomiques en temps réel sur le taux de chômage allemand ou la croissance de la production chinoise, il n’est pas nécessaire d’apprendre l’allemand ou le mandarin, ni de se débattre avec des archives nationales, puisque FRED le fait pour vous ! FRED est une base de données complète et actualisée, alimentée par Réserve fédérale (Fed) de Saint-Louis aux États-Unis, qui fait partie du système bancaire central américain. On y trouve les principales statistiques macroéconomiques de la plupart des pays développés depuis les années 1960. Avec FRED, vous pouvez aussi créer vos propres graphiques et exporter les données vers un tableur.

  Voici les étapes à suivre pour apprendre à utiliser FRED et trouver des données macroéconomiques :

  
    	Allez sur le site de FRED.

    	Utilisez la barre de recherche et tapez en anglais « Real Gross Domestic Product » (pour PIB) et le nom d’une grande économie mondiale. Sélectionnez les séries annuelles du PIB réel (« constant prices » pour prix constants) de ce pays. Il est clairement indiqué « Real Gross Domestic Product » pour le pays que vous avez choisi.

    	Cliquez sur le bouton « Edit graph », au-dessus du coin supérieur droit du graphique.

    	Cliquez sur le bouton « Add line ». Recherchez la série annuelle pour le PIB nominal (« current prices » pour prix courants). Il s’agit simplement du « Gross Domestic Product » pour le pays que vous avez choisi. Ajoutez cette série à votre graphique.

    	Utilisez le bouton « Edit graph » pour modifier la fréquence de vos données, si elle n’est pas annuelle.

  

  Vous pouvez également consulter ce court tutoriel pour comprendre comment fonctionner FRED.

  Utilisez le graphique ainsi créé pour répondre aux questions suivantes :

  
    	Quel est le niveau du PIB nominal cette année dans le pays que vous avez choisi ?

    	FRED vous indique que le PIB réel est aux prix d’une année spécifique chaînés (cela signifie que le PIB est évalué aux prix constants de cette année de référence). Remarquez que les séries du PIB réel et du PIB nominal se croisent en un point donné. Comment l’expliquez-vous ?

  

  Gardez seulement la série du PIB réel représentée sur le graphique de FRED. Vous pouvez supprimer une série de données en utilisant le bouton « Edit graph ».  FRED indique les récessions de l’économie américaine en grisé en s’appuyant sur la définition du NBER, mais pas pour les autres économies. Supposez que, pour les autres économies, une récession soit définie par deux trimestres consécutifs de croissance négative. Cliquez sur le bouton « Edit graph » puis modifiez les unités de votre série et sélectionnez en anglais « Percentage change from Year Ago » (pour le pourcentage de variation depuis l’année précédente). La série statistique montre à présent la variation en pourcentage du PIB réel.

  
    	Combien de récessions l’économie de votre choix a-t-elle connues au cours des années représentées sur le graphique ?

    	Quelles sont les deux plus fortes récessions par leur durée et leur ampleur ?

  

  Complétez maintenant ce graphique avec le taux de chômage trimestriel de l’économie choisie (cliquez sur « Add data series » sous le graphique et recherchez « Unemployment » et le nom du pays choisi).

  
    	Comment évolue le taux de chômage durant les deux récessions principales que vous avez identifiées ?

    	À quel niveau se situait le taux de chômage durant le premier et le dernier trimestre de croissance négative pour ces deux récessions ?

    	Que pouvez-vous en conclure sur le lien entre récession et variation du chômage ?

  

  Remarque : pour vérifier que vous comprenez bien comment ces graphiques de FRED sont créés, vous pourriez extraire les données vers Excel et créer un graphique montrant le taux de croissance du PIB réel et l’évolution du taux de chômage depuis 1948 pour les États-Unis.




  Question 13.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations à propos de la mesure du PIB est correcte ?

  
    	Le PIB peut être mesuré comme la dépense totale effectuée sur des biens et services produits dans l’économie domestique, ou comme la valeur ajoutée totale de la production domestique, ou encore comme la somme de tous les revenus tirés de la production domestique.

    	Des informations sur les exportations mais pas sur les importations sont nécessaires pour calculer le PIB.

    	La production de l’État n’est pas incluse dans le PIB.

    	La valeur ajoutée de la production de l’État est calculée en utilisant le prix auquel les biens et les services publics sont vendus sur le marché.

  

  
    	Ces trois mesures différentes du PIB sont détaillées dans la Section 13.4.

    	La demande étrangère pour la production intérieure (exportations) est une contribution positive au PIB, tandis que la demande intérieure pour la production étrangère (importations) doit être soustraite pour calculer le PIB. Des informations sur les deux sont donc nécessaires.

    	Les services publics, comme l’enseignement primaire, sont inclus.

    	Les services publics, comme l’enseignement primaire, ne sont pas vendus sur le marché. On fait donc l’hypothèse que leur valeur ajoutée est égale au coût de leur production pour les administrations publiques.

  




  Question 13.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Lesquels des événements suivants conduiraient à une augmentation du PIB ?

  
    	Les importations représentent des dépenses en biens et services étrangers. Une baisse des importations implique donc qu’une part plus importante de C, I et G, supposés constants, est consacrée à la production nationale. N’oubliez pas que le PIB mesure les dépenses consacrées à la production nationale.

    	Une augmentation des versements aux résidents de l’économie domestique effectués par leurs proches vivant à l’étranger.

    	Une augmentation des dépenses publiques.

    	Une baisse des exportations.

  

  
    	Les importations représentent les dépenses en biens et services étrangers, donc une baisse des importations implique qu’une plus grande part de C, I et G, qui sont supposés constants, est dépensée dans la production domestique. Rappelez-vous que le PIB mesure la dépense sur la production domestique.

    	Cela augmentera les revenus de l’économie domestique parce que les résidents de l’économie domestique sont plus riches, mais cela n’implique pas d’augmentation de la production de l’économie domestique.

    	Une augmentation des dépenses publiques implique de plus grandes dépenses en termes de production domestique.

    	Une baisse des exportations implique une réduction des dépenses des étrangers dans la production domestique, ce qui fait baisser le PIB.
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13.5 Comment les ménages font face aux fluctuations

Les économies connaissent des hauts et des bas. Jusqu’à présent, nous avons étudié les économies industrialisées, mais cela est tout aussi vrai des économies agraires. La Figure 13.9a illustre les fluctuations de la production dans l’économie britannique entre 1550 et 1700, alors qu’elle était encore largement basée sur l’agriculture. À l’image de l’analyse du PIB en différentes composantes de la dépense, nous pouvons également décomposer le PIB en différents secteurs de production : agriculture, industrie, services. Suivez l’analyse de la Figure 13.9a pour voir le rôle du secteur agricole dans les fluctuations du PIB.





            [image: Rôle de l’agriculture dans les fluctuations de l’économie agrégée en Grande-Bretagne(1550–1700). ]



Figure 13.9a 
Rôle de l’agriculture dans les fluctuations de l’économie agrégée en Grande-Bretagne (1550–1700).





        
                    
                        
                                Voir ces données sur OWiD
                        
                    

        


Broadberry, Stephen, Bruce M. S. Campbell et Alexander Klein. 2015. British Economic Growth, 1270–1870. Cambridge: Cambridge University Press.









            [image: Croissance du PIB entre 1550 et 1700 : La figure représente le taux de croissance du PIB réel et ses trois secteurs principaux à cette période. ]



Croissance du PIB entre 1550 et 1700



La figure représente le taux de croissance du PIB réel et ses trois secteurs principaux à cette période.
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Agriculture



Il ressort nettement que le secteur agricole est beaucoup plus volatile que les autres secteurs.
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Industrie



À cette période, la différence moyenne de la production du secteur agricole d’une année sur l’autre était trois fois plus grande que celle du secteur industriel…
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Services



… et plus de dix fois plus grande que celle du secteur des services.






Broadberry, Stephen, Bruce M. S. Campbell et Alexander Klein. 2015. British Economic Growth, 1270–1870. Cambridge: Cambridge University Press.









            [image: L’agriculture, moteur des fluctuations du PIB : Entre 1552 et 1553, le secteur agricole a cru de 41 % et le PIB a augmenté de 17 %. L’année suivante, le secteur agricole s’est contracté de 16 % et l’économie a reculé de 8 %. ]



L’agriculture, moteur des fluctuations du PIB



Entre 1552 et 1553, le secteur agricole a cru de 41 % et le PIB a augmenté de 17 %. L’année suivante, le secteur agricole s’est contracté de 16 % et l’économie a reculé de 8 %.






Broadberry, Stephen, Bruce M. S. Campbell et Alexander Klein. 2015. British Economic Growth, 1270–1870. Cambridge: Cambridge University Press.








La Figure 13.9b présente les taux de croissance du PIB réel et de l’agriculture en Inde depuis 1960. En 1960, l’agriculture comptait pour 43 % de l’économie domestique ; cette part a chuté, s’établissant à 17 % en 2014. En partie grâce aux techniques agricoles modernes, l’agriculture indienne n’est pas aussi volatile que l’agriculture britannique d’avant 1700. Mais elle reste tout de même deux fois plus volatile que le PIB dans son ensemble.
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Figure 13.9b 
Rôle de l’agriculture dans les fluctuations de l’économie agrégée en Inde (1961–2014).
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	choc
	Un changement exogène dans une ou plusieurs des données fondamentales utilisées dans un modèle.



Pour nous aider à réfléchir aux coûts et aux causes des fluctuations économiques, commençons avec une économie agraire. Dans une économie fondée sur la production agricole, les conditions météorologiques – ainsi que les guerres et les maladies – expliquent pour l’essentiel les bonnes et les mauvaises années. Le terme de choc est utilisé en économie pour désigner un événement inattendu, comme par exemple, un événement météorologique extrême ou une guerre. Comme nous le savons tous, les gens pensent au futur et anticipent généralement que des événements imprévisibles puissent survenir. Ils agissent également selon ces croyances. Dans une économie moderne, c’est la base de l’industrie des assurances. Dans une économie agricole, les ménages anticipent aussi bien les risques de mauvaises récoltes que les chances de bonnes récoltes.

Comment les ménages font-ils face aux fluctuations, qui peuvent réduire de moitié leur revenu d’une saison à l’autre?

Nous pouvons distinguer deux situations :


  	Des aléas positifs ou négatifs touchent le ménage : par exemple, quand une maladie touche le bétail d’une famille, ou quand un membre de la famille essentiel à l’exploitation est blessé.

  	Des aléas positifs ou négatifs frappent l’économie dans son ensemble : par exemple, une sécheresse, une épidémie, une inondation, une guerre ou un tremblement de terre frappe une région entière.



Chocs affectant les ménages


	auto-assurance
	L’épargne que fait un ménage pour pouvoir maintenir sa consommation en cas de baisse temporaire du revenu ou d’un besoin d’une dépense très importante.



Les gens utilisent deux stratégies pour faire face aux chocs qui touchent spécifiquement leur ménage3 :


	co-assurance
	Une manière de regrouper l’épargne de différents ménages pour que chaque ménage puisse maintenir son niveau de consommation en cas de baisse temporaire du revenu ou d’un besoin d’une dépense très importante.




  	Auto-assurance : les ménages qui perçoivent un revenu inhabituellement élevé au cours d’une certaine période épargneront afin de pouvoir utiliser cette épargne lorsque la chance tournera. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 10, ils peuvent également emprunter dans les périodes difficiles s’ils en ont la capacité, en fonction de leurs contraintes de crédit. On parle d’auto-assurance car cela ne met pas à contribution les autres ménages.

  	Co-assurance : les ménages qui se trouvent dans une situation favorable à un moment donné peuvent aider un ménage qui traverse une phase difficile. Parfois, cela est organisé entre membres d’un cercle familial étendu, entre amis ou entre voisins. Depuis le milieu du 20e siècle, surtout dans les pays riches, la co-assurance s’exerce à travers le paiement des impôts par les citoyens, qui sont utilisés pour aider les individus qui sont temporairement en dehors du marché du travail. Il s’agit des allocations ou des assurances chômage.



La co-assurance informelle entre membres de la même famille et entre amis est fondée à la fois sur la réciprocité et la confiance : vous êtes prêt(e) à aider ceux qui vous ont aidé par le passé, et vous faites confiance à ceux que vous avez aidés pour en faire de même. Ce type de comportement implique souvent l’altruisme envers ceux qui sont dans le besoin, bien que la co-assurance puisse fonctionner sans.4


	altruisme
	La volonté de supporter un coût afin de faire bénéficier quelqu’un d’autre.



Ces stratégies mettent en évidence deux aspects importants des préférences des ménages :


  	Les gens préfèrent un profil de consommation lisse : comme vu à l’Unité 10, ils ont une aversion envers les fluctuations de leur consommation au gré de chocs négatifs ou positifs, comme une blessure ou de bonnes récoltes. Ils vont donc s’auto-assurer.

  	Les ménages ne sont pas uniquement égoïstes : ils sont prêts à apporter une aide à autrui afin de lisser l’effet de la bonne ou mauvaise fortune. Ils font souvent confiance aux autres pour se comporter de la même manière, même s’ils n’ont aucun moyen de s’en assurer. Les préférences altruistes et réciproques restent importantes, même lorsque la co-assurance prend la forme d’une allocation chômage financée par l’impôt, car ces préférences figurent parmi les arguments justifiant ces politiques publiques.



Chocs affectant toute l’économie

La co-assurance est moins efficace si le choc négatif frappe tout le monde au même moment. Dans le cas d’une sécheresse, d’une inondation ou d’un tremblement de terre, il est plus difficile pour une économie agraire de protéger le bien-être des personnes touchées. Par exemple, il n’est généralement pas possible de stocker pendant plusieurs années les produits issus d’une récolte exceptionnelle en prévision d’une mauvaise récolte, qui pourrait prendre des années à arriver.

Néanmoins, quand de tels chocs frappent, la co-assurance peut être d’autant plus nécessaire, car la survie de la communauté nécessite que les ménages les moins frappés aident ceux qui en souffrent davantage. Dans les économies agraires du passé où la variabilité climatique était forte, les individus pratiquaient la co-assurance fondée sur la confiance, la réciprocité et l’altruisme. Il s’agit là de normes, comme la norme d’équité que nous avons exposée dans l’Unité 4. Ces normes ont probablement émergé et perduré parce qu’elles ont aidé les individus à survivre dans des régions fréquemment touchées par des chocs météorologiques. Des recherches récentes semblent indiquer que ces normes ont perduré même après que le rôle du climat dans l’activité économique est devenu pour l’essentiel insignifiant.

Des données étayent ces résultats : les habitants des régions où la variabilité annuelle des précipitations et des températures fut forte au cours des 500 dernières années se caractérisent aujourd’hui par des niveaux élevés de confiance. Ils ont par ailleurs davantage d’institutions de co-assurance modernes, telles que l’assurance chômage (paiement d’allocations chômage) et les aides publiques pour les personnes handicapées et les pauvres.5


  Exercice 13.5 Assurance maladie

  
    	Considérez le système d’assurance maladie de votre pays. Est-ce un exemple de co-assurance ou bien d’auto-assurance ?

    	Connaissez-vous d’autres exemples de co-assurance et d’auto-assurance ? Dans chaque cas, précisez le type de chocs qui sont assurés, et comment le système est financé.

  




  Question 13.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 13.9a représente le taux de croissance du PIB réel ainsi que les taux de croissance des secteurs agricole, industriel et des services entre 1550 et 1700 en Grande-Bretagne.

  Parmi les affirmations suivantes, lesquelles peuvent être déduites du graphique ?

  
    	Le taux de croissance moyen du secteur agricole était supérieur à celui du secteur des services sur la période représentée.

    	Le taux de croissance du secteur industriel était plus volatile que celui du secteur des services.

    	Le secteur agricole était la principale source des fluctuations du PIB.

    	Des contractions au sein de ces trois secteurs ont mené à la récession observée autour de 1560.

  

  
    	Cela ne peut pas être déduit de ce graphique. On peut seulement comparer le niveau des fluctuations.

    	Les pics sont plus hauts et les creux plus profonds dans le secteur industriel.

    	Les pics et creux du PIB suivent de très près ceux du secteur agricole.

    	Le secteur industriel a en fait cru tandis que le secteur agricole se contractait. Le secteur des services est resté plus ou moins constant. C’est la taille plus importante du secteur agricole qui a conduit à la contraction globale de l’économie.

  



13.6 Pourquoi la consommation est-elle lisse ?

Une source essentielle de stabilisation dans toute économie vient du souhait des ménages de maintenir leur consommation de biens et de services à un niveau constant. Cela nécessite de la part des ménages la planification de leurs dépenses. Ils anticipent l’évolution future de leur revenu, et ils épargnent et empruntent afin de lisser les écarts de revenu. Il s’agit de l’auto-assurance évoquée précédemment.

Nous avons vu que ce comportement existe dans les sociétés agraires en proie à des chocs météorologiques et des guerres, mais les ménages des économies modernes cherchent également à lisser leur consommation. Une manière de se représenter ce comportement consiste à se concentrer sur des événements prévisibles. Une jeune personne qui pense à sa vie peut imaginer obtenir un premier emploi, puis connaître une carrière professionnelle au cours de laquelle son revenu sera supérieur à son premier salaire, suivie par des années de retraite où son revenu sera inférieur à celui de sa vie active.

Comme nous l’avons vu dans l’Unité 10, les individus préfèrent lisser leur consommation car il y a des rendements marginaux décroissants à la consommation à tout instant donné. Ainsi avoir beaucoup à consommer plus tard et peu aujourd’hui, par exemple, est pire qu’avoir un montant intermédiaire à consommer au cours des deux périodes (Figure 10.3a).

Une personne envisageant une promotion prochaine et planifiant ses dépenses se trouverait dans une situation similaire à Julia dans l’Unité 10 (Figure 10.2) : elle avait un montant d’argent limité dans le présent, mais savait qu’elle en aurait plus dans le futur, et, par conséquent, désirait transférer une partie de son pouvoir d’achat futur vers le présent en empruntant. Le modèle de prise de décision de l’individu introduit dans les Unités 3 et 10 constitue la base pour analyser la consommation d’une personne tout au long de sa vie. Il prédit que, même si le revenu fluctue au cours de notre vie, le niveau de consommation que nous désirons est plus lisse.

Nous pouvons utiliser la Figure 13.10 pour visualiser la tendance qu’ont les individus à lisser leurs dépenses de consommation. Dans cet exemple simple, le revenu et la consommation de la personne avant qu’elle ne commence à travailler sont identiques – par exemple, nous supposons que les parents aident leurs enfants jusqu’à leur premier emploi. Suivez l’analyse de la Figure 13.10 pour observer leur revenu et leur consommation dans le temps.





            [image: Lissage de la consommation tout au long de notre vie. ]



Figure 13.10 
Lissage de la consommation tout au long de notre vie.









            [image: Revenu au cours du temps : La ligne bleue montre la trajectoire du revenu au cours du temps : elle démarre à un niveau bas, s’élève quand l’individu progresse dans sa carrière professionnelle et chute au moment de la retraite. ]



Revenu au cours du temps



La ligne bleue montre la trajectoire du revenu au cours du temps : elle démarre à un niveau bas, s’élève quand l’individu progresse dans sa carrière professionnelle et chute au moment de la retraite.









            [image: Dépenses de consommation : Il s’agit de la ligne rouge. Elle est lisse (plate) à partir du point où l’individu commence à travailler. ]



Dépenses de consommation



Il s’agit de la ligne rouge. Elle est lisse (plate) à partir du point où l’individu commence à travailler.









            [image: L’individu emprunte lorsqu’il est jeune : À ce moment-là, le revenu est bas. L’individu épargne et rembourse sa dette quand il est plus âgé et gagne davantage. Il vit sur ses économies après la retraite, quand le revenu chute à nouveau. ]



L’individu emprunte lorsqu’il est jeune



À ce moment-là, le revenu est bas. L’individu épargne et rembourse sa dette quand il est plus âgé et gagne davantage. Il vit sur ses économies après la retraite, quand le revenu chute à nouveau.








Un élément frappant de la Figure 13.10 est que la consommation change avant que le revenu ne change lui-même.

À l’instar d’une famille dans une économie agraire qui commence à épargner pour la dot de sa fille avant qu’elle ne soit en âge de se marier, la personne représentée dans la Figure 13.10 anticipe qu’elle recevra un revenu plus élevé après une promotion, et, à l’avance, ajuste vers le haut sa consommation. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 10, cela suppose qu’elle puisse emprunter. Peut-être est-il possible de convaincre la banque que l’emploi est sûr et que les perspectives sont bonnes. Le cas échéant, la personne peut probablement obtenir un prêt hypothécaire maintenant, et vivre dans une maison plus confortable avec un niveau de vie plus élevé que si les gains à long terme devaient rester au niveau du salaire de départ. La Figure 13.10 suggère que la personne emprunte lorsqu’elle est jeune et que son revenu est faible, qu’elle épargne et rembourse la dette lorsqu’elle est âgée et gagne plus, et enfin qu’elle vit sur ses économies pendant la retraite, lorsque son revenu diminue de nouveau.

Le modèle de prise de décision met en évidence le souhait des ménages d’avoir un profil de consommation lisse. Nous allons maintenant nous demander ce qu’il se passerait si quelque chose d’inattendu se produisait et venait perturber ce projet de consommation pour la vie. Que se passe-t-il si l’individu représenté sur la figure connaît un choc de revenu imprévu ? Le modèle de lissage de la consommation suggère que :


  	L’individu va émettre un jugement : sur le caractère temporaire ou permanent du choc.

  	Si le choc est permanent : nous devrions réajuster vers le haut ou vers le bas la ligne rouge de la Figure 13.10, afin que le nouveau niveau de consommation à long terme adopté soit compatible avec la nouvelle anticipation de revenu.

  	Si le choc est temporaire : peu de choses changeront. Une fluctuation temporaire du revenu n’a presque pas d’effet sur le projet de consommation sur l’ensemble d’une vie, dans la mesure où cela n’entraîne qu’un léger changement sur le revenu d’une vie entière.



Pour résumer, lorsque les individus et les ménages se comportent comme sur la Figure 13.10, l’effet des chocs sur l’économie est atténué, car les décisions de dépenses sont fondées sur des considérations de long terme. Ils cherchent à éviter les variations de la consommation même quand le revenu fluctue.


  Dans leur livre Portfolios of the Poor: How the World’s Poor Live on $2 a Day, Daryl Collins, Jonathan Morduch, Stuart Rutherford et Orlanda Ruthven documentent la manière dont les ménages très pauvres gèrent leurs revenus pour éviter de vivre littéralement au jour le jour. ‘Smooth Operators’. The Economist. Mis à jour le 14 mai 2009. Vous pouvez lire sur ce site Internet certaines de ces histoires.



Quels sont les facteurs limitant le lissage de la consommation d’un ménage ? Nombreux sont les individus et les ménages qui ne sont pas en mesure de planifier ou de mettre en œuvre des projets de consommation de long terme. Planifier peut être difficile en raison d’un manque d’information. Même si nous avons l’information, nous pouvons ne pas être en mesure de l’utiliser pour prédire l’avenir avec certitude. Par exemple, il est souvent très difficile de juger si un changement de situation est temporaire ou permanent.

Trois autres types de contraintes affectent les moyens par lesquels les ménages peuvent lisser leur consommation lorsqu’ils font face à des chocs de revenu. Les deux premières contraintes sont des limites à l’auto-assurance, la dernière est une limite à la co-assurance :


  	Contraintes de crédit ou exclusion du marché du crédit : comme introduit à l’Unité 10, cela restreint la capacité d’une famille à emprunter en vue de maintenir le niveau de consommation suite à une chute de revenu.

  	Manque de volonté : il s’agit d’un trait du comportement humain qui conduit les gens à ne pas parvenir à mener leurs projets à terme ‒ par exemple en épargnant par anticipation d’un choc négatif de revenu ‒ alors qu’ils savent qu’ils s’en porteraient mieux ainsi.

  	Co-assurance limitée : de sorte que ceux qui connaissent une baisse de revenu ne peuvent pas compter sur un soutien adéquat d’autres plus favorisés pour maintenir leurs revenus.



Contraintes de crédit

Nous avons vu à l’Unité 10 que la somme qu’une famille peut emprunter est limitée, en particulier si elle n’est pas riche. Les ménages avec peu d’argent ne peuvent soit pas emprunter du tout, soit seulement à des taux d’intérêt extrêmement élevés. Ainsi, les personnes qui ont le plus besoin de crédit afin de lisser leur consommation n’y ont souvent pas accès. Les contraintes de crédit et l’exclusion du marché du crédit étudiées dans l’Unité 10 permettent d’expliquer pourquoi emprunter est souvent impossible.

La Figure 13.11 illustre la réaction de deux types de ménages différents suite à une hausse anticipée des revenus. Les ménages qui sont en mesure d’emprunter autant qu’ils le souhaitent sont représentés dans le graphique du haut. Les ménages contraints par le crédit et dans l’incapacité d’obtenir un prêt ou une carte de crédit, sont représentés sur celui du bas. Suivez l’analyse de la Figure 13.11 pour voir comment les deux ménages réagissent aux deux évènements majeurs :


  	On informe le ménage d’une hausse du revenu à une période connue dans le futur (une promotion ou un legs, par exemple).

  	Le revenu du ménage augmente effectivement (la promotion est accordée, l’héritage est perçu).







            [image: Consommation en présence de contraintes de crédit : le cas d’une hausse anticipée du revenu. ]



Figure 13.11 
Consommation en présence de contraintes de crédit : le cas d’une hausse anticipée du revenu.









            [image: Revenu au fil du temps : Les lignes bleues sur le graphique montrent que la trajectoire de revenu au cours du temps est la même pour les deux ménages. ]



Revenu au fil du temps



Les lignes bleues sur le graphique montrent que la trajectoire de revenu au cours du temps est la même pour les deux ménages.









            [image: Lissage de la consommation : La ligne rouge sur le graphique supérieur montre que pour un ménage lissant sa consommation, la consommation change dès l’arrivée de la nouvelle. ]



Lissage de la consommation



La ligne rouge sur le graphique supérieur montre que pour un ménage lissant sa consommation, la consommation change dès l’arrivée de la nouvelle.









            [image: Effet des contraintes de crédit : En revanche, un ménage avec une contrainte de crédit et qui ne peut donc pas emprunter doit attendre que le revenu arrive avant d’ajuster son niveau de vie. ]



Effet des contraintes de crédit



En revanche, un ménage avec une contrainte de crédit et qui ne peut donc pas emprunter doit attendre que le revenu arrive avant d’ajuster son niveau de vie.








Nous pouvons analyser ces décisions à l’aide du modèle d’emprunt et de prêt à deux périodes de l’Unité 10, présenté dans la Figure 13.12. Imaginons tout d’abord un ménage qui reçoit le même revenu, y, dans la période présente et à la suivante, représenté par le point de dotation A dans la Figure 13.12. Le taux d’intérêt est r, de sorte que si le ménage peut emprunter et épargner, alors il sera en mesure de choisir n’importe quel point sur la contrainte budgétaire, dont la pente est −(1 + r). La contrainte budgétaire est un autre terme pour désigner la frontière de l’ensemble des possibles de pente −(1 + r) que nous avons utilisée dans l’Unité 10.





            [image: Ménages contraints et non contraints par le crédit : le cas d’une réduction temporaire et imprévue du revenu. ]



Figure 13.12 
Ménages contraints et non contraints par le crédit : le cas d’une réduction temporaire et imprévue du revenu.









            [image: Revenu identique aux deux périodes : Considérez un ménage qui reçoit le même revenu, y, à la période actuelle et à la suivante, représenté par le point de dotation A. ]



Revenu identique aux deux périodes



Considérez un ménage qui reçoit le même revenu, y, à la période actuelle et à la suivante, représenté par le point de dotation A.









            [image: Un ménage non contraint : Le taux d’intérêt est r, de sorte que si le ménage peut emprunter et épargner, alors il peut choisir n’importe quel point situé sur la contrainte budgétaire, qui a pour pente −(1 + r). ]



Un ménage non contraint



Le taux d’intérêt est r, de sorte que si le ménage peut emprunter et épargner, alors il peut choisir n’importe quel point situé sur la contrainte budgétaire, qui a pour pente −(1 + r).









            [image: Préférence pour le lissage : Supposez que le ménage préfère consommer le même montant à chaque période ; il est indiqué par le point A où la courbe d’indifférence est tangente à la contrainte budgétaire. ]



Préférence pour le lissage



Supposez que le ménage préfère consommer le même montant à chaque période ; il est indiqué par le point A où la courbe d’indifférence est tangente à la contrainte budgétaire.









            [image: Un choc négatif : À présent supposez que le ménage subisse cette année un choc de revenu négatif temporaire et inattendu, par exemple une mauvaise récolte, qui abaisse le revenu de cette année au niveau de y′, laissant le revenu attendu l’année suivante inchangé à y. ]



Un choc négatif



À présent supposez que le ménage subisse cette année un choc de revenu négatif temporaire et inattendu, par exemple une mauvaise récolte, qui abaisse le revenu de cette année au niveau de y′, laissant le revenu attendu l’année suivante inchangé à y.









            [image: La contrainte budgétaire : S’il peut emprunter et épargner, alors sa contrainte budgétaire a une pente de −(1 + r) et passera par le point A′. ]



La contrainte budgétaire



S’il peut emprunter et épargner, alors sa contrainte budgétaire a une pente de −(1 + r) et passera par le point A′.









            [image: La courbe d’indifférence la plus haute : La courbe d’indifférence la plus haute touche cette contrainte budgétaire au point A″, indiquant que le ménage préfère lisser la consommation, en consommant c′ à chaque période. Le ménage emprunte c′ − y′ maintenant et rembourse (1 + r)(c′ − y′) à la prochaine période, après le choc. ]



La courbe d’indifférence la plus haute



La courbe d’indifférence la plus haute touche cette contrainte budgétaire au point A″, indiquant que le ménage préfère lisser la consommation, en consommant c′ à chaque période. Le ménage emprunte c′ − y′ maintenant et rembourse (1 + r)(c′ − y′) à la prochaine période, après le choc.








Cet exemple nous apprend que :


  	Sans emprunt ni prêt, le point de dotation coïncide avec la trajectoire de consommation.

  	Comparativement au ménage lissant sa consommation, le ménage contraint par le crédit consomme moins dans la première période et plus dans la seconde.



Nous pouvons également noter que la courbe d’indifférence qui passe par A′ (non représentée) est plus basse que celle qui passe par A″. Cela signifie que le ménage qui peut lisser sa consommation en empruntant voit sa situation améliorée par rapport au ménage contraint par le crédit.

Une variation temporaire du revenu a bien plus de conséquences sur la consommation actuelle des ménages sous contrainte de crédit que sur celle des ménages non contraints.

Manque de volonté


	manque de volonté
	L’incapacité à s’en tenir au cap fixé (effectuer un régime ou renoncer à un autre plaisir présent, par exemple), entraînant des regrets par la suite. Le manque de volonté diffère de l’impatience qui peut aussi pousser un individu à favoriser des loisirs présents, sans pour autant le regretter par la suite.



Dans la Figure 13.13, un individu apprend que son revenu va diminuer dans le futur. Cela pourrait être dû à son départ en retraite ou à la perte de son emploi. Cela pourrait également refléter un pessimisme accru, par exemple si les journaux prédisent une crise économique. Le haut de la Figure 13.13 représente à nouveau un ménage qui planifie à long terme pour lisser sa consommation. Le bas représente un ménage manquant de volonté qui consomme tout son revenu dans le présent, même si cela implique une réduction substantielle de sa consommation dans le futur.





            [image: Consommation quand les ménages ont peu de volonté : le cas d’une baisse anticipée du revenu. ]



Figure 13.13 
Consommation quand les ménages ont peu de volonté : le cas d’une baisse anticipée du revenu.









            [image: La trajectoire du revenu : Les lignes bleues sur le graphique montrent que le revenu suit la même trajectoire pour les deux types de ménages. ]



La trajectoire du revenu



Les lignes bleues sur le graphique montrent que le revenu suit la même trajectoire pour les deux types de ménages.









            [image: Lissage de la consommation : La ligne rouge dans le graphique supérieur montre la trajectoire de consommation pour un ménage lissant sa consommation. Quand il apprend la baisse imminente de son revenu, il commence immédiatement à épargner pour pouvoir maintenir sa consommation lorsque le revenu diminuera. ]



Lissage de la consommation



La ligne rouge dans le graphique supérieur montre la trajectoire de consommation pour un ménage lissant sa consommation. Quand il apprend la baisse imminente de son revenu, il commence immédiatement à épargner pour pouvoir maintenir sa consommation lorsque le revenu diminuera.









            [image: Un ménage avec peu de volonté : En revanche, le ménage avec peu de volonté ne réagit pas à la nouvelle et conserve un niveau de consommation élevé jusqu’à la baisse de son revenu. ]



Un ménage avec peu de volonté



En revanche, le ménage avec peu de volonté ne réagit pas à la nouvelle et conserve un niveau de consommation élevé jusqu’à la baisse de son revenu.








Plusieurs d’entre nous sont familiers de cette caractéristique du comportement humain. Nous manquons souvent de volonté.

Ne pas réussir à épargner n’a évidemment rien à voir ici avec l’incapacité à emprunter : l’épargne est une forme d’auto-assurance et elle n’engage que soi.


  Comment les économistes apprennent des données Demain, je commence mon régime

  Les économistes ont mené des expériences pour vérifier l’existence de comportements permettant de comprendre pourquoi nous n’épargnons pas, même quand nous en avons la possibilité. Daniel Read et Barbara van Leeuwen ont par exemple mené une expérience auprès de 200 salariés d’entreprises à Amsterdam. Ils leur ont demandé de choisir aujourd’hui ce qu’ils pensaient qu’ils mangeraient la semaine d’après. On leur donnait le choix entre des fruits ou du chocolat.

  La moitié des sujets interrogés a répondu qu’ils mangeraient des fruits la semaine suivante. Cependant, la semaine suivante, seulement 17 % ont effectivement mangé des fruits. L’expérience montre que même lorsque les gens planifient de faire quelque chose qu’ils savent être bénéfique (manger des fruits, épargner de l’argent), ils ne le font souvent pas le moment venu.

  Read, Daniel and Barbara van Leeuwen. 1998. ‘Predicting Hunger: The Effects of Appetite and Delay on Choice.’ Organizational Behavior and Human Decision Processes 76 (2): pp. 189-205.



Co-assurance limitée

La plupart des ménages ne bénéficient pas d’un réseau familial ou amical qui pourrait les aider d’une manière substantielle sur une longue période en cas de choc négatif sur leur revenu. Comme nous l’avons vu, les allocations chômage fournissent ce type de co-assurance – les citoyens épargnés par le choc une année donnée assurent ceux qui ont été malchanceux. Toutefois, dans beaucoup de sociétés, la portée de ces politiques est très limitée.6

La valeur du lissage à travers la co-assurance ressort nettement de l’expérience de l’Allemagne au moment de la baisse drastique des revenus qu’a connu son économie en 2009 (voir la Figure 13.5). Lorsque la demande pour les produits des entreprises a diminué, les heures de travail des salariés ont été réduites. Mais, suite à la décision du gouvernement et à des accords entre les entreprises et leurs employés, très peu d’Allemands ont perdu leur emploi, et beaucoup d’entre eux ont continué à percevoir le même salaire malgré la réduction des heures effectuées. Ainsi, malgré les baisses du revenu agrégé, la consommation s’est maintenue et le chômage n’a pas augmenté.


  Les données montrent que la consommation s’ajuste, même quand le revenu change de manière prévisible. Tullio Jappelli and Luigi Pistaferri. 2010. ‘The Consumption Response to Income Changes’. VoxEU.org.



Néanmoins, la plupart des données montrent qu’à cause des contraintes de crédit, du manque de volonté et de la co-assurance limitée, une baisse de revenu provoque chez de nombreux ménages une baisse de même ampleur de leur consommation. Dans le cas d’un choc négatif de revenu, comme la perte de son emploi, cela signifie que le choc de revenu se diffusera à d’autres familles qui auraient produit et vendu les biens de consommation qui ne sont à présent plus demandés.

Nous verrons dans la prochaine unité que le choc initial de revenu peut être multiplié (ou amplifié) par le fait que les familles sont limitées dans leur capacité à lisser leur consommation. Cela nous aidera à comprendre le cycle économique et comment les décideurs publics peuvent contribuer ou non à le réguler.


  Exercice 13.6 Variations du revenu, variations de la consommation

  Considérez un type de ménage contraint par le crédit et un type de ménage lissant sa consommation.

  
    	Pour chaque type de ménage, utiliser un graphique avec le temps sur l’axe horizontal et le revenu et la consommation sur l’axe vertical pour expliquer la relation entre la variation du revenu et la variation de la consommation lorsque le revenu revient à la normale après une baisse temporaire inattendue.

    	Sur la base de cette analyse, expliquez la relation prédite entre des variations temporaires de revenu et de consommation au sein d’une économie composée des deux types de ménages.

  




  Question 13.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 13.12 représente le choix de consommation d’un consommateur au cours de deux périodes. Son allocation initiale est (y, y), soit un revenu y aux deux périodes, elle est matérialisée par le point A. Le consommateur préfère consommer le même montant à chaque période, si c’est possible. Le taux d’intérêt est r.

  Supposez maintenant qu’il y a eu un choc temporaire, de sorte que le revenu à la période 1 soit réduit à y′, alors qu’il est prévu que le revenu à la période 2 revienne à y. Supposez de surcroît qu’un consommateur contraint par le crédit ne soit pas du tout capable d’emprunter. Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Si le consommateur est contraint par le crédit, alors il consommera moins en période 2 qu’il ne l’aurait fait si le choc temporaire n’avait pas eu lieu.

    	Si le consommateur n’est pas contraint par le crédit, alors il sera capable d’emprunter pour consommer le même montant qu’il aurait consommé à chaque période si le choc temporaire n’avait pas eu lieu.

    	Si le consommateur n’est pas contraint par le crédit, alors il empruntera y − c′ en période 1 afin de lisser sa consommation dans les deux périodes.

    	Si le consommateur n’est pas contraint par le crédit, alors il consommera c′ à chaque période, tel que c′ = y − (c′ − y′)(1 + r) (le revenu moins le remboursement en période 2).

  

  
    	Si le consommateur est contraint par le crédit, il devra consommer sa dotation (y′, y). Ainsi, il consomme le même montant qu’il aurait consommé si le choc temporaire n’avait pas eu lieu.

    	Même si le consommateur peut emprunter, il ne peut emprunter que sur la base de son revenu y de la période 2. Il ne pourra donc pas consommer (y, y).

    	Le consommateur empruntera c′ − y′ afin de consommer c′ à la période 1.

    	Le montant c′ défini par cette équation garantit que c′ pourra être consommé à chaque période et que l’intégralité du revenu sera consommée.

  




  Question 13.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant montre la trajectoire du revenu pour un ménage informé de l’augmentation et de la baisse attendue de son revenu futur à des périodes données.

  


            [image: La trajectoire de revenu pour un ménage informé de l’augmentation et de la baisse attendue de son revenu futur aux périodes indiquées. ]






  Supposez que le ménage préfère lisser sa consommation s’il le peut. Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Si le ménage n’est pas contraint par le crédit, alors il consommera au même niveau après t = 1.

    	Si le ménage est contraint par le crédit et manque de volonté, alors sa consommation coïncidera exactement avec sa trajectoire de revenu.

    	Si le ménage n’est pas contraint par le crédit, mais manque de volonté, alors il empruntera à t = 1 et épargnera à t = 3.

    	Si le ménage est contraint par le crédit, mais ne manque pas de volonté, alors il empruntera à t = 1 et épargnera à t = 3.

  

  
    	Si le ménage n’est pas contraint par le crédit, il peut alors lisser sa consommation au cours des trois périodes suivantes en empruntant à t = 1, puis en remboursant sa dette lorsque le revenu augmente. Par conséquent, il ne consommera pas au même niveau après t = 1.

    	Le fait que le ménage soit contraint par le crédit implique qu’il ne peut pas emprunter. Le fait qu’il manque de volonté implique qu’il n’épargnera pas. Ainsi, son revenu sera toujours égal à sa consommation.

    	Un ménage qui manque de volonté n’épargnera pas à t = 3.

    	Un ménage contraint par le crédit ne pourra pas emprunter à t = 1.
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13.7 Pourquoi l’investissement est-il volatile ?

Les ménages ont tendance à lisser leurs dépenses de consommation quand ils le peuvent, mais il n’existe pas de motivation similaire pour les entreprises s’agissant du lissage de leurs dépenses d’investissement. Celles-ci augmentent leur stock de machines et d’équipements et construisent de nouveaux locaux quand elles voient des opportunités de profits. Contrairement à l’alimentation et à la plupart des autres dépenses de consommation, les dépenses d’investissement peuvent être reportées. Il y a plusieurs raisons pour lesquelles cela peut mener, par moment, à une multitude de projets d’investissement, et par moment, à très peu de projets.

Dans l’Unité 2, nous avons vu comment, en innovant, les entreprises ont répondu aux opportunités de profits de la Révolution industrielle. Cela aide à comprendre pourquoi l’investissement a lieu par vagues. Quand une innovation comme la machine à filer est introduite, les entreprises utilisant la nouvelle technologie peuvent produire à moindre coût ou produire avec une qualité supérieure. Elles élargissent ainsi leurs parts de marché. Les entreprises qui conservent l’ancienne technologie peuvent être exclues du marché, parce qu’elles ne parviennent plus à dégager de profit. Mais une nouvelle technologie implique pour les entreprises d’installer de nouvelles machines, ce qui vient alimenter une dynamique d’investissement. Ce phénomène sera amplifié si les entreprises produisant les machines et les équipements ont besoin de développer leurs propres installations pour répondre à la demande supplémentaire attendue.

Dans ce cas, l’investissement d’une entreprise pousse d’autres entreprises à investir : si elles ne le font pas, elles risquent de perdre des parts de marché ou même d’être incapables de couvrir leurs coûts, et, finalement, de devoir quitter le marché. Mais l’investissement d’une entreprise peut aussi conduire d’autres entreprises à investir en contribuant à augmenter la taille de leur marché et leurs profits potentiels.

Pour comprendre comment l’investissement d’une entreprise peut en pousser d’autres à faire de même, on peut prendre l’exemple de la vague d’investissement dans la haute technologie aux États-Unis. À partir du milieu des années 1990, les nouvelles technologies de l’information et de la communication (NTIC) ont été introduites à grande échelle dans l’économie américaine. La Figure 13.14 montre la croissance soutenue de l’investissement dans les nouvelles technologies au cours de cette période.




            [image: Investissement dans les nouvelles technologies et la bulle Internet (1991–2015) ]



Figure 13.14 
Investissement dans les nouvelles technologies et la bulle Internet (1991–2015).






US Bureau of Economic Analysis. 2015. Fixed Assets Accounts Tables. Remarque : Les séries sont en dollars américains courants. La valeur du Nasdaq est la moyenne annuelle de la valeur de clôture du Nasdaq. L’investissement dans les nouvelles technologies correspond à l’investissement dans du matériel de traitement de l’information, des ordinateurs et des équipements périphériques, des outils de communication, des structures de communication et des investissements dans les droits de propriété intellectuelle pour les logiciels, des semi-conducteurs et d’autres composants électroniques.






Comme nous l’avons vu dans l’Unité 11, l’investissement dans une nouvelle technologie peut conduire à une bulle sur le marché boursier et un surinvestissement en machines et équipements. Le graphique montre en rouge l’évolution de l’indice du marché boursier américain sur lequel les entreprises de haute technologie sont cotées. C’est l’indice Nasdaq, introduit dans l’Unité 11.


  Robert Shiller a expliqué dans un podcast de VoxEU comment les esprits animaux contribuent à la volatilité de l’investissement.



L’indice augmenta fortement à partir du milieu des années 1990 jusqu’à un pic historique en 1999, à mesure que la confiance des investisseurs dans la rentabilité des entreprises des nouvelles technologies grandissait. L’investissement en équipement informatique (la série rouge) connut un essor très rapide en raison de cette confiance, puis chuta fortement après l’érosion de cette dernière, provoquant l’effondrement de l’indice boursier. Cela suggère qu’il y a eu surinvestissement en machines et en équipements : l’investissement ne reprit sa croissance qu’à partir de 2003. Si l’indice Nasdaq a atteint de tels sommets, c’est à cause de ce que l’économiste Robert Shiller a appelé « l’exubérance irrationnelle », déjà évoquée à l’Unité 11. Les croyances concernant l’avenir des hautes technologies ont non seulement porté les prix à des niveaux intenables, mais elles ont aussi conduit à des investissements excessifs en machines et équipements dans ce secteur.

Les contraintes de crédit contribuent également à expliquer les vagues de projets d’investissement et la volatilité de l’investissement agrégé. Dans une économie prospère, les profits sont élevés et les entreprises peuvent utiliser ces profits pour financer des projets d’investissement. L’accès au financement externe, en dehors des ressources propres à l’entreprise, est également facilité : par exemple, durant le pic des nouvelles technologies aux États-Unis, l’expansion du marché du Nasdaq reflétait l’appétit des investisseurs pour l’octroi de tel financements par l’achat de parts (actions) dans les entreprises émergentes du secteur des NTIC.

Pour comprendre comment l’investissement d’une entreprise peut entraîner l’investissement d’une autre entreprise, pensez à une économie locale comprenant seulement deux entreprises. Les machines et l’équipement de l’entreprise A ne sont pas pleinement utilisés, donc l’entreprise pourrait produire plus si elle embauchait plus de travailleurs. Cependant, la demande est insuffisante pour vendre ce qu’elle produirait en plus. Cette situation reflète ce que l’on appelle la faible utilisation des capacités de production. Les propriétaires de l’entreprise A ne sont pas incités à embaucher plus de travailleurs ou à installer des machines supplémentaires (c’est-à-dire à investir).


	taux d’utilisation des capacités
	Dans quelle mesure une entreprise, une industrie ou même une économie entière parviennent à produire autant que leurs biens d’équipement et le savoir actuel le leur permettraient.



L’entreprise B a le même problème. En raison de la faible utilisation des capacités de production, les profits des deux entreprises sont faibles. Si nous considérons la situation de ces deux entreprises, nous sommes face à un cercle vicieux :




            [image: Des anticipations négatives sur la demande future créent un cercle vicieux ]



Figure 13.15 
Des anticipations négatives sur la demande future créent un cercle vicieux.






Si les propriétaires des entreprises A et B décidaient d’investir et d’embaucher en même temps, ils emploieraient plus de travailleurs, qui dépenseraient plus, augmentant ainsi la demande pour les produits des deux entreprises. Les bénéfices de ces dernières augmenteraient, et nous aurions un cercle vertueux :




            [image: Des anticipations positives sur la demande future créent un cercle vertueux ]



Figure 13.16 
Des anticipations positives sur la demande future créent un cercle vertueux.






Ces deux cercles soulignent le rôle des anticipations de la demande future, qui dépendent du comportement des autres acteurs. Un jeu similaire à ceux étudiés dans l’Unité 4 peut illustrer comment sortir du cercle vicieux et entrer dans le cercle vertueux. Comme pour chaque jeu, nous définissons :


  	Les acteurs : les deux entreprises.

  	Les actions qu’ils peuvent choisir : Investir ou Ne pas investir.

  	L’information dont ils disposent : les deux entreprises décident en même temps, elles ne connaissent donc pas le choix de l’autre.

  	Le gain : les profits résultant de chacune des quatre paires d’actions que les entreprises peuvent choisir.



Les quatre résultats possibles de l’interaction et les gains associés sont indiqués dans la Figure 13.17.

Dans cette figure, nous pouvons voir ce qu’il se passe dans le cas du cercle vertueux (les deux entreprises investissent) et dans celui du cercle vicieux (aucune n’investit). Remarquez ce qu’il se produit si une entreprise investit, mais pas l’autre. Si l’entreprise A investit, mais pas B (cellule en haut à droite), alors A paie pour installer de nouveaux équipements et locaux. En revanche, comme l’autre entreprise n’investit pas, il n’existe pas de demande pour la production supplémentaire réalisée grâce à la nouvelle capacité de production. A enregistre donc des pertes. Pourtant, si B avait su que A investissait, alors B aurait fait des profits plus élevés en investissant aussi (obtenant 100 plutôt que seulement 80). De la même façon, si B avait su que A n’allait pas investir, il aurait été préférable de ne pas investir non plus.




            [image: Les décisions d’investissement vues comme un jeu de coordination ]



Figure 13.17 
Les décisions d’investissement vues comme un jeu de coordination.






Dans ce jeu, les deux entreprises aboutiraient à un résultat plus avantageux en choisissant la même action, et le meilleur résultat est obtenu quand les deux investissent. C’est une autre raison pour laquelle l’investissement fluctue beaucoup. Si les propriétaires des entreprises pensent que les autres entreprises n’investiront pas, alors ils prennent la décision de ne pas investir et confirment ainsi le pessimisme des autres propriétaires. C’est ainsi que le cercle vicieux s’auto-alimente. Le cercle vertueux s’auto-alimente pour la même raison : l’optimisme sur le comportement des autres entreprises pousse à investir, ce qui alimente l’optimisme.


	équilibre de Nash
	Un ensemble de stratégies, une par joueur dans le jeu, tel que la stratégie de chaque joueur est la meilleure réponse aux stratégies choisies par tous les autres.



On trouve deux équilibres de Nash dans ce jeu (coin supérieur gauche et coin inférieur droit). Pour trouver les équilibres de Nash, utilisez la méthode des « points » et des « cercles » vue à l’Unité 4, en commençant par les meilleures réponses de A aux choix de B. Si B investit, la meilleure réponse de A est d’investir également, de sorte qu’un point va dans la cellule en haut à gauche. Si B n’investit pas, A choisit alors de ne pas investir non plus. Nous plaçons un point dans la cellule en bas à droite. Remarquez que A n’a pas de stratégie dominante. Analysons maintenant les meilleures réponses de B. Si A investit, la meilleure réponse de B est d’investir, et si A n’investit pas, B choisit de ne pas investir non plus. Les cercles représentant les meilleures réponses de B coïncident avec les points : B n’a pas de stratégie dominante non plus. Les équilibres de Nash sont identifiés là où les points et les cercles coïncident.

L’équilibre de Nash (coin inférieur droit) dans lequel les deux entreprises ont une faible utilisation de leurs capacités de production, embauchent peu et investissent peu n’est pas Pareto-efficace, car une autre situation est possible où les deux entreprises réaliseraient des profits plus importants, si elles décidaient toutes les deux d’investir. Cette situation est comparable à celle vue dans l’Unité 4, où l’on pouvait indifféremment rouler sur la voie de droite ou de gauche. Elle est également comparable à l’interaction décrite par la Figure 4.15 sur la spécialisation entre plusieurs types de cultures ou sur le changement climatique à l’échelle mondiale illustré par la Figure 4.17b. Tous ces exemples sont des jeux de coordination.


  Jeu de coordina­tion

  Un jeu dans lequel il y a deux équilibres de Nash, dont l’un peut être Pareto-supérieur à l’autre, est appelé un jeu de coordination.

  
    	Conduire sur la voie de droite ou de gauche est un jeu de coordination dans lequel aucun des deux équilibres n’est jugé préférable par aucun joueur.

    	Dans le jeu de coordination portant sur le choix de la culture de l’Unité 4 (Figure 4.15), la spécialisation dans la « bonne » culture (une culture différente pour les deux agriculteurs, en fonction de leur terre) est préférable pour les deux acteurs, par rapport à la « mauvaise spécialisation ».

    	Dans le jeu de coordination de l’investissement (Figure 13.17), un résultat où les deux joueurs investissent est préférable pour les deux, par rapport à la situation dans laquelle aucun n’investit.

  



Le terme est particulièrement approprié ici, car pour passer du cercle vicieux au cercle vertueux, les entreprises doivent se coordonner d’une certaine manière (les deux choisissent d’investir) ou devenir optimistes quant aux actions de l’autre. Ce type d’optimisme est souvent appelé confiance des entreprises ; il tient un rôle majeur dans les fluctuations de l’économie agrégée. Dans certaines circonstances, comme nous le verrons dans l’unité suivante, les politiques publiques peuvent permettre à l’économie d’atteindre un résultat efficace au sens de Pareto, alors que la situation initiale ne l’était pas.

On peut généraliser l’argument sur le rôle joué par la coordination en matière d’investissement en disant que les dépenses d’investissement des entreprises répondent positivement à la croissance de la demande dans l’économie. Lorsqu’une augmentation des dépenses globales visant à acheter la production domestique de biens et de services (c’est-à-dire, C + I + G + X – M) se produit, cela contribue à coordonner les anticipations des entreprises quant à leurs besoins futurs en capacités de production, et stimule les dépenses d’investissement.

La Figure 13.18 illustre la relation entre la croissance de la demande agrégée (hors investissement), la confiance des entreprises et l’investissement dans la zone euro. L’indicateur de confiance des entreprises suit de près la demande agrégée (hors investissement) et l’investissement.
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Figure 13.18 
Investissement et confiance des entreprises de la zone euro (1996–2012).






Eurostat. 2015. Confidence Indicators by Sector. Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.






On s’attendrait logiquement à ce que les données de la comptabilité nationale confirment que les dépenses de consommation sont plus lisses que le PIB et les dépenses d’investissement plus volatiles que le PIB, à l’échelle de l’économie dans son ensemble.

Sans surprise, les Figures 13.19a et 13.19b montrent que l’investissement est bien plus volatile que la consommation dans deux pays riches (le Royaume-Uni et les États-Unis) et deux pays à revenu intermédiaire (le Mexique et l’Afrique du Sud). Les pics et les creux de la série rouge pour l’investissement sont en effet plus importants que ceux de la série verte pour la consommation.

En regardant de plus près les graphiques pour les pays riches, nous voyons également, comme attendu, que la consommation y est moins volatile que le PIB. Les pics et les creux de la série pour le PIB sont plus importants que ceux de la série pour la consommation. Ce constat est moins net pour les pays à revenu intermédiaire, peut-être parce que les ménages y subissent davantage des contraintes de crédit et peuvent donc moins emprunter pour lisser leur consommation.
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Figure 13.19a 
Taux de croissance de la consommation, de l’investissement et du PIB au Royaume-Uni et aux États-Unis, en pourcentage par année (1956–2012).






Federal Reserve Bank of St. Louis. 2015. FRED.
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Figure 13.19b 
Taux de croissance de la consommation, de l’investissement et du PIB au Mexique et en Afrique du Sud (1961–2012).






OECD. 2015. OECD Statistics; The World Bank. 2015. World Development Indicators.






Dans quelle mesure les dépenses publiques sont-elles volatiles ? Contrairement à l’investissement, les dépenses publiques (notées G en comptabilité nationale) ne réagissent pas à l’innovation, ni ne fluctuent en fonction de la confiance des entreprises. Nous pourrions prédire que ces dépenses sont moins volatiles que l’investissement. Quid des exportations nettes ? La demande pour les exportations fluctuera avec le cycle économique d’autres pays, et sera d’autant plus affectée par les booms et les récessions des pays qui sont d’importants marchés d’exportations. Approfondissez l’analyse de la volatilité des dépenses publiques et des exportations nettes en consultant FRED.


  Exercice 13.7 Consultez FRED

  Utilisez les données de FRED afin de construire, pour votre pays, des graphiques représentant le taux de croissance du PIB réel, de la consommation, de l’investissement, des exportations nettes et des dépenses publiques.

  Par exemple, pour les États-Unis, ces séries sont, respectivement : « Real Gross Domestic Product (GDPC1) » pour le PIB, « Personal Consumption Expenditures (PCE) » pour les dépenses de consommation des ménages, « Gross Private Domestic Investment (GDPI) » pour l’investissement intérieur brut privé, « Net Exports of Goods and Services (NETEXP) » pour les exportations nettes de biens et de services, « Government Consumption Expenditures and Gross Investment (GCE) » pour les dépenses de consommation des administrations publiques et investissement brut. Pour les PCE, GDPI, NETEXP et GCE, il suffit d’ajouter “réel” pour obtenir les séries équivalentes en termes réels. Pour toutes ces séries, il faut trouver les équivalents pour votre propre pays.

  Vous pouvez consulter ce court tutoriel pour comprendre comment fonctionner FRED.

  
    	Comment la dépense publique a-t-elle évolué dans votre pays au cours de la période pour laquelle des données sont disponibles ?

    	Commentez la relation entre le taux de croissance du PIB et celui des dépenses publiques au cours de cette période.

    	Comparez la volatilité des dépenses publiques et des exportations nettes à celle du PIB, et expliquez ce qui sous-tend les résultats que vous observez.

  




  Question 13.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Soit une économie locale comprenant seulement deux entreprises, A et B. Actuellement, les deux entreprises ont une faible utilisation de leurs capacités productives. Le tableau suivant montre les profits (ou s’ils sont négatifs, les pertes) lorsque les entreprises investissent ou n’investissent pas :

  


            [image:  ]






  À l’aide de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Investir est une stratégie dominante pour les deux entreprises.

    	Le seul équilibre de Nash est d’investir pour les deux entreprises.

    	La situation où l’entreprise A investit et l’entreprise B n’investit pas est un équilibre de Nash qui n’est pas Pareto-efficace.

    	Afin d’atteindre l’équilibre de Nash Pareto-efficace, les entreprises doivent se coordonner d’une certaine manière ou la confiance des entreprises doit se développer.

  

  
    	Lorsque l’autre entreprise investit, la stratégie de meilleure réponse de l’entreprise est d’investir. De la même manière, lorsque l’autre entreprise n’investit pas, la stratégie de meilleure réponse est de ne pas investir. Il n’y a donc aucune stratégie dominante.

    	La situation où les deux entreprises n’investissent pas est également un équilibre de Nash.

    	La situation où l’entreprise A investit et l’entreprise B n’investit pas est Pareto-inefficace, mais ce n’est pas un équilibre de Nash.

    	L’équilibre de Nash Pareto-efficace a lieu lorsque les deux entreprises investissent, et pour aboutir à ce résultat, les deux doivent croire que l’autre entreprise va investir. Si l’une ou l’autre pense que l’autre n’investira pas, alors elles n’investiront pas non plus.
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13.8 Mesurer l’économie : l’inflation

Les Figures 13.20a et 13.20b reprennent les graphiques de la Figure 13.3 qui illustraient le taux de croissance du PIB et le taux de chômage au Royaume-Uni de 1875 à 2014.


	inflation
	Une hausse du niveau général des prix dans l’économie. Mesurée habituellement sur un an. Voir également : déflation, désinflation.
	déflation
	Une baisse du niveau général des prix. Voir également : inflation.



La Figure 13.20c représente l’évolution du taux d’inflation au cours de cette période. L’inflation est une augmentation du niveau général des prix dans l’économie, généralement mesurée sur une année. Dans le cas de l’économie britannique, l’inflation a connu des niveaux très faibles, les prix diminuant même (ce qu’on appelle déflation) durant la plus grande partie de l’entre-deux-guerres avant et après la Grande Dépression, mais a aussi atteint un pic de près de 25 % par an en 1975.

Nous avons vu précédemment que les creux des crises économiques étaient associés à des pics du chômage. Nous voyons maintenant que l’inflation a été particulièrement faible dans les années 1930 et remarquablement élevée dans les années 1970. Un pic d’inflation a suivi le premier de deux chocs pétroliers (1973 et 1979) qui furent à l’origine de perturbations majeures de l’économie mondiale.
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Figure 13.20a 
Croissance du PIB du Royaume-Uni (1875–2014).
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Ryland Thomas and Nicholas Dimsdale. 2017. ‘A Millennium of UK Data’. Bank of England OBRA dataset.









            [image: Taux de chômage au Royaume-Uni (1875–2014) ]



Figure 13.20b 
Taux de chômage au Royaume-Uni (1875–2014).
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Ryland Thomas and Nicholas Dimsdale. 2017. ‘A Millennium of UK Data’. Bank of England OBRA dataset.
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Figure 13.20c 
Taux d’inflation du Royaume-Uni (1875–2014).
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La Figure 13.21 illustre les taux d’inflation moyens dans différentes régions du monde ainsi que leurs évolutions dans le temps. Les pics d’inflation tendent à se produire dans les périodes de crise économique, mais la tendance générale mondiale depuis les années 1970 a été celle d’une baisse des taux d’inflation. Le graphique montre également que l’inflation tend à être plus élevée dans les pays pauvres que dans les pays riches. Par exemple, depuis 2000, l’inflation s’établit en moyenne à 6,0 % en Afrique subsaharienne et à 6,6 % en Asie du Sud, contre seulement 2,2 % dans les pays riches de l’OCDE.
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Figure 13.21 
Niveaux et volatilité de l’inflation dans les économies à haut et bas revenus.






Banque mondiale. 2015. World Development Indicators.






Qu’est-ce que l’inflation ?

Prenez l’exemple de votre barre chocolatée préférée. Si son prix passe durant l’année de 0,50 à 0,55 €, comment savoir si c’est un symptôme de l’inflation de l’économie ? Il pourrait simplement s’agir d’un renchérissement de la barre chocolatée par rapport à autre chose, suite au déplacement vers la droite de la courbe de demande ou au déplacement vers le bas de la courbe de l’offre, comme nous l’avons vu à l’Unité 8. Pour savoir ce qu’il s’est passé pour tous les prix de l’économie, prenez un énorme panier de courses et remplissez-le avec tous les biens et services que vous achetez en janvier. Est-ce que le prix de ce même panier géant a augmenté quand vous vérifiez les prix en janvier de l’année suivante ? Et qu’en est-il des paniers d’autres personnes ?

Pour répondre à cette question et comprendre comment l’inflation est mesurée, le mieux est d’écouter les experts chargés de la calculer. Au Royaume-Uni, cette mission revient au Bureau national de la statistique (ONS). Jusqu’en 2016, Richard Campbell était le chef de l’équipe chargée de la mesure de l’inflation, et dans ce cadre, il a créé une animation pour expliquer comment cette tâche est réalisée.


	indice des prix à la consommation (IPC)
	Une mesure du niveau général des prix payés par les consommateurs pour acquérir des biens et services, incluant les taxes sur la consommation.



L’indice des prix à la consommation (IPC) mesure le niveau général des prix payés par les consommateurs pour acquérir des biens et services, taxes à la consommation comprises. On choisit le panier de biens et services pour rendre compte des dépenses d’un ménage ordinaire de l’économie. Ainsi, les évolutions de l’IPC, ou l’inflation de l’IPC ont vocation à refléter les évolutions du « coût de la vie ».

L’IPC s’appuie sur ce que les consommateurs achètent effectivement. On y retrouve le prix de la nourriture et des boissons, du logement, de l’habillement, des transports, des loisirs, de l’éducation, des outils de communication, des soins de santé, ainsi que d’autres biens et services. Les biens et services du panier sont pondérés en fonction de la part qu’ils représentent dans les dépenses totales du ménage. En revanche, l’IPC exclut les produits exportés, qui sont consommés par des résidents étrangers, mais inclut les produits importés, qui sont consommés par les ménages de l’économie domestique. On s’appuie généralement sur les fluctuations de l’IPC sur l’année passée pour mesurer l’inflation.


	déflateur du PIB
	Une mesure du niveau des prix de la production réalisée sur le territoire national. Il correspond au ratio du PIB nominal (ou en prix courants) sur le PIB réel (ou en prix constants).



Le déflateur du PIB est un indice des prix comme l’IPC, mais il rend compte de l’évolution des prix de toute la production de biens et services finaux réalisée sur le territoire national. À la différence d’un panier de biens et de services, le déflateur du PIB suit l’évolution des prix des composantes du PIB, c’est-à-dire, de C + I + G + X – M (le déflateur du PIB inclut les exportations, qui sont produites par l’économie domestique, mais exclut les importations, qui sont produites à l’étranger).

Le déflateur du PIB peut également être exprimé comme le ratio entre le PIB nominal (en prix courants) et le PIB réel (en prix constants). On utilise généralement les séries statistiques du déflateur du PIB pour transformer une série de PIB nominal en une série de PIB réel. Comme nous l’avions vu dans la Section 1.2 et la rubrique Einstein de l’Unité 1, les séries statistiques du PIB réel illustrent à quel point la taille d’une économie domestique change au cours du temps, en prenant en compte l’évolution des prix des biens et des services produits dans l’économie domestique.


  Exercice 13.8 Mesurer l’inflation

  Consultez le site web du Bureau national de la statistique (ONS), faites défiler jusqu’à ‘2. The shopping basket’, et répondez aux questions suivantes :

  
    	Comment une autorité statistique nationale telle que l’ONS au Royaume-Uni construit-elle un énorme panier de course représentatif de l’ensemble de la population ?

    	Si l’inflation est cette année de 2,5 %, alors quel est le prix courant du panier de courses représentatif, qui coûtait 100 € l’an dernier ?

  

  Le taux d’inflation national officiel ne reflète pas nécessairement votre propre taux d’inflation personnelle. Pour calculer votre taux d’inflation personnelle et son écart par rapport au taux national, certains instituts officiels de statistique mettent à disposition un calculateur d’inflation personnelle, à l’instar de l’institut de la statistique des Pays-Bas ou de l’Afrique du Sud. L’institut de la statistique de votre propre pays met peut-être à disposition un calculateur d’inflation personnelle.

  
    	À l’aide d’un calculateur d’inflation personnelle, calculez votre taux d’inflation personnelle et expliquez l’écart avec le taux d’inflation officiel de votre pays.

  




  Exercice 13.9 L’IPC et le déflateur du PIB

  
    	Utilisez les données de FRED pour construire des graphiques pour la croissance du PIB annuel réel (« GDPC1 »), le taux de chômage (« UNRATE ») et le taux d’inflation (« CPIAUCSL » Indice : comment le taux d’inflation est-il calculé à partir de l’indice des prix à la consommation ?) des États-Unis. Sélectionnez la période de 1960 jusqu’à la dernière année pour laquelle des données sont disponibles. Téléchargez également les données pour le déflateur du PIB américain (recherchez « GDPDEF »). Veillez à ce que toutes vos séries soient présentées en fréquence annuelle. Vous pouvez modifier la fréquence en utilisant le bouton « Edit graph », au-dessus du coin supérieur droit de votre graphique. Vous pouvez consulter ce court tutoriel pour comprendre comment fonctionner FRED.

  

  Utilisez les données téléchargées pour répondre aux questions suivantes (gardez à l’esprit que l’IPC est calculé à partir des prix des biens consommés dans l’économie domestique, tandis que le déflateur du PIB est calculé à partir des prix des biens produits dans l’économie domestique) :

  
    	La principale différence dans l’évolution des séries de l’IPC et du déflateur du PIB est constatée en 1974–75 et en 1979–1982. Pourquoi ? (Indice : pensez à l’impact probable d’un choc pétrolier sur le prix des biens importés, et en particulier sur vos propres dépenses en transport et carburant).

    	Que remarquez-vous quant à l’évolution du chômage et des taux d’inflation basés sur l’IPC et le déflateur du PIB au début des années 1980 ?

    	Construisez maintenant les mêmes graphiques pour votre pays. Rédigez une courte synthèse sur l’évolution de l’inflation, du chômage et du taux de croissance du PIB réel au cours de la même période.

  



13.9 Conclusion

Dans cette unité, nous avons présenté deux outils essentiels pour la compréhension de l’économie : les comptes nationaux utilisés pour mesurer l’activité de l’économie agrégée et un ensemble de modèles permettant d’organiser les données de manière à mettre en évidence les fluctuations économiques. On demande souvent aux économistes de fournir des prévisions sur l’évolution future de l’économie ; pour ce faire, ils utilisent à la fois des données et des modèles. Nous avons aussi appris dans cette unité que les ménages et les entreprises font des prévisions sur leur situation future pour décider de leurs dépenses.

Dans les deux unités suivantes, nous nous concentrerons sur les politiques publiques. Nous verrons que pour faire de bonnes prévisions et concevoir de bonnes politiques, le gouvernement et la banque centrale doivent prendre en compte la façon dont les ménages et les entreprises anticipent l’avenir, et ce qui pourrait venir perturber leurs projets.


  Concepts introduits dans l’Unité 13

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Récession

    	Loi d’Okun

    	Flux circulaire de la production, des revenus et des dépenses

    	Demande agrégée et ses composantes : Y, C, I, G, X, M

    	Revenus de transfert de l’État

    	Auto-assurance et co-assurance

    	Taux d’utilisation des capacités productives

    	L’investissement comme un jeu de coordination

    	Inflation, IPC et déflateur du PIB
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Glossaire


	accélérateur financier
	Le mécanisme à travers lequel la capacité à emprunter des entreprises et ménages augmente quand la valeur de leur collatéral engagé auprès du prêteur (souvent une banque) augmente.
	actif
	Toute chose de valeur qui est possédée. Voir également : bilan, passif.
	actif propre à l’entreprise
	Chose qu’une personne possède ou peut faire qui a plus de valeur pour l’individu dans son entreprise actuelle que dans son alternative de second rang.
	action
	Une partie des actifs d’une entreprise qui peut être échangée. Cela donne à l’actionnaire le droit de recevoir une part des profits de l’entreprise et de bénéficier d’une hausse de la valeur des actifs de l’entreprise. Connu également sous le terme : action ordinaire.
	actions cachées (problème des)
	Cela se produit quand une action choisie par une partie à un échange n’est pas connue ou ne peut pas être vérifiée par l’autre. Par exemple, un employeur ne peut pas savoir (ou ne peut vérifier) l’effort fourni par son employé pour effectuer sa tâche. Connu également sous le terme : aléa moral. Voir également : attributs cachés (problème des).
	actualisation des coûts et bénéfices des générations futures
	Une mesure de la valeur que nous accordons aujourd’hui aux conséquences de nos actions pour les individus qui vivront dans le futur. Notez bien que cela ne constitue pas une mesure de l’impatience d’un individu sur ses propres bénéfices et coûts futurs.
	acyclique
	Pas de tendance à bouger dans la même direction ou dans la direction opposée à la production globale et à l’emploi au cours du cycle économique.
	administrativement possible
	Politiques pour lesquelles l’État a suffisamment d’information et de ressources humaines pour leur mise en œuvre.
	Âge d’or (du capitalisme)
	Période caractérisée par une très forte croissance de la productivité, un emploi élevé et une inflation faible et stable. S’étend de la fin de la Seconde Guerre mondiale au début des années 1970.
	agence de notation
	Une entreprise qui recueille des informations pour calculer la solvabilité d’individus ou de sociétés, et vend la notation de crédit qui en découle aux parties intéressées.
	ajustement environnemental
	Ajustement comptable apporté aux mesures conventionnelles du revenu national pour prendre en compte la valeur du capital naturel.
	aléa moral
	Ce terme trouve son origine dans le secteur de l’assurance pour décrire le problème rencontré par les assureurs, et qui est qu’une personne avec une assurance habitation prendra moins de précautions pour éviter un incendie ou d’autres dégâts, ce qui augmente le risque au-delà de ce qui serait observé en l’absence d’assurance. Ce terme désigne de nos jours toute situation dans laquelle une des parties d’une interaction doit choisir une action qui affecte les profits ou le bien-être de l’autre partie, souvent car la partie affectée n’a pas l’information nécessaire sur l’action. On en parle aussi comme du problème des « actions cachées ». Voir également : actions cachées (problème des), contrat incomplet, too big to fail.
	allocation
	Une description de qui fait quoi, les conséquences de leurs actions et, par conséquent, qui reçoit quoi.
	allocation chômage
	Un transfert de l’État reçu par une personne au chômage. Connu également sous le terme : assurance chômage.
	altruisme
	La volonté de supporter un coût afin de faire bénéficier quelqu’un d’autre.
	amélioration au sens de Pareto
	Un changement qui bénéficie à au moins une personne sans dégrader la situation d’une autre personne. Voir également : Pareto-dominant.
	anticipation d’inflation
	L’opinion que se font les agents économiques qui fixent les salaires et les prix sur le niveau de l’inflation à la période suivante. Voir également : inflation.
	appariement sur le marché du travail
	La manière dont les employeurs qui recherchent des employés supplémentaires (pour remplir des postes vacants) s’apparient avec des demandeurs d’emploi.
	apprentissage par la pratique (learning by doing, en anglais)
	Cela se produit lorsque la production par unité de facteurs de production augmente avec l’expérience dans la production du bien ou service.
	arbitrage
	La pratique consistant à acheter un bien à un bas prix sur un marché pour le revendre à un prix plus élevé sur un autre marché. Les traders font de l’arbitrage pour profiter des différences de prix du même bien entre deux pays ou régions. Ils réalisent un profit à condition que les coûts d’échange soient inférieurs à l’écart de prix. Voir également : écart de prix.
	assurance sociale
	Dépenses publiques financées par les impôts et qui offrent une protection contre différents risques économiques (par exemple, la perte de revenus consécutive à la maladie ou au chômage) et permettent aux individus de lisser leurs revenus tout au long de la vie. Voir également : co-assurance.
	asymétrie d’information
	Information qui est pertinente pour les parties dans une interaction économique, mais qui n’est connue que par certaines et pas par d’autres. Voir également : sélection adverse, aléa moral.
	attributs cachés (problème des)
	Cela se produit quand un attribut de la personne impliquée dans un échange (ou le produit ou service offert) n’est pas connu par les autres parties. Par exemple, un individu qui acquiert une assurance maladie connaît son état de santé, mais l’assureur ne le connaît pas. Connu également sous le terme : sélection adverse. Voir également : actions cachées (problème des).
	austérité
	Une politique par laquelle un gouvernement essaye d’améliorer le solde budgétaire de l’État au cours d’une récession, en augmentant son épargne. Voir également : paradoxe de l’épargne.
	auto-assurance
	L’épargne que fait un ménage pour pouvoir maintenir sa consommation en cas de baisse temporaire du revenu ou d’un besoin d’une dépense très importante.
	automatisation
	L’utilisation de machines se substituant à la main-d’œuvre.
	avantage absolu
	Une personne ou un pays détient un avantage absolu dans la production d’un bien lorsqu’il a besoin de moins de facteurs de production que d’autres personnes ou d’autres pays pour produire ce bien. Voir également : avantage comparatif.
	avantage comparatif
	Une personne ou un pays détient un avantage comparatif dans la production d’un bien, si le coût de production d’une unité additionnelle de ce bien par rapport au coût de produire un autre bien est inférieur au coût de production des mêmes deux biens pour une autre personne ou un autre pays. Voir également : avantage absolu.
	aversion pour les inégalités
	Une aversion pour les résultats où certains individus reçoivent moins que d’autres.
	balance commerciale
	Valeur des exportations moins la valeur des importations. Connu également sous le terme : exportations nettes. Voir également : déficit commercial, excédent commercial.
	balance courante (BC)
	La somme de tous les paiements versés à un pays, à laquelle on retranche la somme des paiements effectués par ce pays. Voir également : déficit de la balance courante, excédent de la balance courante.
	balance des paiements (BP)
	Cela comptabilise les entrées et sorties de devises étrangères. La balance des paiements enregistre toutes les transactions financières entre le pays d’origine et le reste du monde et est divisée en deux parties : la balance courante et le compte de capital et financier. Connu également sous le terme : compte de la balance des paiements.
	banque
	Une entreprise qui créé de la monnaie sous la forme de dépôts bancaires en fournissant des crédits.
	banque centrale
	La seule banque qui peut créer de la base monétaire. Fait partie habituellement de l’État. Les banques commerciales possèdent des comptes à cette banque, qui détient de la base monétaire.
	base monétaire
	Argent liquide détenu par les ménages, les entreprises et les banques, et soldes détenus par les banques commerciales dans leurs comptes à la banque centrale, appelés réserves. La base monétaire est un passif de la banque centrale. Connu également sous le terme : monnaie ayant cours légal, monnaie de banque centrale.
	bénéfice externe
	Une effet externe positif : c’est-à-dire, un effet positif d’une production, consommation ou d’une autre décision économique sur une autre personne ou plusieurs, qui n’est pas spécifié comme un bénéfice dans un contrat. Connu également sous le terme : économie externe. Voir également : effet externe.
	bénéfice marginal privé (BmP)
	Le bénéfice (en termes de profits ou d’utilité) de la production ou de la consommation d’une unité additionnelle d’un bien pour l’individu qui décide de le produire ou de le consommer, sans tenir compte des bénéfices potentiels pour autrui.
	bénéfice marginal social (BmS)
	Le bénéfice (en termes d’utilité) de produire ou consommer une unité additionnelle d’un bien, en tenant compte à la fois du bénéfice pour l’individu qui décide de le produire ou le consommer et le bénéfice pour toute autre personne affectée par la décision.
	bien artificiellement rare
	Un bien public dont certaines personnes peuvent être exclues de la jouissance. Connu également sous le terme : bien de club.
	bien de club
	 Voir : bien artificiellement rare, bien public.
	bien de consommation
	Un bien ou un service qui satisfait les besoins des consommateurs sur une courte période.
	bien non rival
	Un bien qui, si disponible pour une personne, est disponible pour tous sans coût additionnel. Voir également : bien rival, bien public non exclusif.
	bien privé
	Un bien qui est à la fois rival et dont on peut exclure des tiers de la jouissance.
	bien public
	Un bien dont l’usage par un individu ne limite pas sa disponibilité pour les autres. Connu également sous le terme : bien non rival. Voir également : bien public non exclusif, bien artificiellement rare.
	bien public non exclusif
	Un bien public dont il est impossible d’exclure l’accès à autrui. Voir également : bien artificiellement rare.
	bien rival
	Un bien qui, si consommé par une personne, n’est pas disponible à une autre personne. Voir également : bien non rival.
	biens d’équipement
	Les intrants durables et coûteux non liés à la main-d’œuvre utilisés dans la production (machines, bâtiments), à l’exclusion de certains intrants essentiels, par exemple l’air, l’eau, les connaissances, qui sont utilisés dans la production à un coût nul pour l’utilisateur.
	biens durables
	Biens de consommation avec une espérance de vie de plus de trois ans, comme les meubles, les automobiles ou les réfrigérateurs.
	biens rationnés
	Biens qui sont répartis aux acheteurs par un procédé autre que le prix (par exemple, un système de file d’attente ou une loterie).
	biens tutélaires
	Les biens et services qui devraient être fournis à tous, indépendamment de leur capacité à payer.
	bilan
	Un enregistrement des actifs, passifs et de la valeur nette d’un acteur économique tel qu’un ménage, une banque, une entreprise ou un État.
	biologiquement possible
	Une allocation est réalisable biologiquement si elle permet aux individus impliqués de survivre.
	brevet
	Un droit de propriété exclusive d’une idée ou d’une invention, qui dure sur un intervalle de temps spécifique. Durant cette période, le brevet permet à son propriétaire d’être un monopoliste ou son usager exclusif.
	bulle des prix des actifs
	Hausse durable et importante du prix d’un actif alimentée par l’anticipation de futures hausses de prix.
	capacité à lever l’impôt
	La capacité d’un État à imposer et collecter des impôts importants auprès de la population à un coût réduit (coût administratif et autres coûts). Une mesure de cette capacité correspond au montant collecté divisé par les coûts de l’administration fiscale.
	capital humain
	Le stock de connaissances, compétences, comportements et caractéristiques personnelles qui déterminent la productivité ou le revenu du travail d’un individu. Ce stock peut augmenter par des investissements dans le capital humain, à travers l’éducation, la formation et la socialisation ; c’est l’une des sources de la croissance économique. Le capital humain fait partie des dotations d’un individu. Voir également : dotation.
	capitalisme
	Système économique dans lequel la principale forme d’organisation économique est l’entreprise, dans lequel les propriétaires privés de biens d’équipement embauchent de la main-d’œuvre pour produire des biens et des services destinés à être vendus sur les marchés dans l’intention de réaliser un profit. Les principales institutions économiques dans un système économique capitaliste sont donc la propriété privée, les marchés et les entreprises.
	capitaux propres
	Le propre investissement d’un individu dans un projet. Cela est comptabilisé dans le bilan financier d’un individu ou d’une entreprise en tant que valeur nette. Voir également : valeur nette.
	cartel
	Un groupe d’entreprises qui s’entendent pour augmenter leurs profits communs.
	causalité
	Une relation de cause à effet établissant qu’un changement dans cette variable produit un changement dans une autre variable. Alors qu’une corrélation qualifie seulement le fait que deux choses évoluent ensemble, une causalité implique un mécanisme expliquant l’association : la causalité est donc un concept plus restrictif. Voir également : expérience naturelle, corrélation.
	causalité inverse
	Une relation de causalité à deux sens, dans laquelle A affecte B et B affecte aussi A.
	ceteris paribus
	Les économistes simplifient souvent l’analyse en mettant de côté certains aspects considérés comme ayant moins d’importance par rapport à la question qui les intéresse. La signification littérale de l’expression est « toutes choses égales par ailleurs ». Dans un modèle économique, elle signifie que l’analyse « garde les autres facteurs inchangés ».
	choc
	Un changement exogène dans une ou plusieurs des données fondamentales utilisées dans un modèle.
	choc de demande
	Une modification inattendue de la demande globale, comme une augmentation ou diminution de la consommation autonome, de l’investissement ou des exportations. Voir également : choc d’offre.
	choc d’offre
	Une variation inattendue du côté de l’offre de l’économie, comme par exemple une hausse ou baisse des prix de pétrole ou un progrès technique. Voir également : courbe de détermination des salaires (courbe des salaires), courbe de détermination des prix (courbe des prix), courbe de Phillips.
	choc exogène
	Un changement brutal dans les conditions externes affectant un modèle.
	chômage
	Une situation dans laquelle une personne qui a la capacité et la volonté de travailler n’est pas employée.
	chômage cyclique
	L’augmentation du chômage au-dessus du chômage d’équilibre causée par une baisse de la demande agrégée associée au cycle économique. Connu également sous le terme : chômage dû à un déficit de demande. Voir également : chômage d’équilibre.
	chômage d’équilibre
	Le nombre de personnes au chômage à la recherche d’un emploi, qui est déterminé par l’intersection des courbes des salaires et des prix. C’est l’équilibre de Nash du marché du travail où ni les employeurs, ni les travailleurs ne pourraient améliorer leur situation en changeant de comportement. Voir également : chômage involontaire, chômage cyclique, courbe de détermination des salaires, courbe de détermination des prix, taux de chômage stabilisant l’inflation.
	chômage involontaire
	Se dit d’une personne qui ne travaille pas, alors même qu’elle aurait préféré avoir un travail au regard des salaires et conditions de travail dont profitent les employés qui lui sont comparables. Voir également : chômage.
	ciblage de l’inflation
	Régime de politique monétaire dans lequel la banque centrale modifie les taux d’intérêt pour influencer la demande agrégée (ou globale) dans le but de maintenir l’économie proche d’une cible d’inflation, souvent spécifiée par le gouvernement.
	clauses contractuelles de non-concurrence
	Un contrat de travail incluant une disposition ou un accord interdisant au salarié de quitter son entreprise pour rejoindre un concurrent. Cela peut réduire l’option de réserve du travailleur, diminuant le salaire que l’employeur a besoin de lui payer.
	co-assurance
	Une manière de regrouper l’épargne de différents ménages pour que chaque ménage puisse maintenir son niveau de consommation en cas de baisse temporaire du revenu ou d’un besoin d’une dépense très importante.
	coefficient de corrélation
	Une mesure du degré d’association de deux variables et de leur tendance à prendre des valeurs similaires ou opposées. Il prend une valeur allant de 1, pour indiquer que les variables prennent des valeurs similaires (« sont positivement corrélées »), à -1, pour indiquer que les valeurs prennent des valeurs opposées (corrélation « négative » ou « inverse »). Une valeur de 1 ou -1 implique que la connaissance d’une valeur d’une des variables permet de prédire parfaitement la valeur de l’autre. Une valeur de 0 implique que la connaissance de la valeur d’une des variables ne donne aucune information sur la valeur de l’autre. Voir également : corrélation, causalité.
	coefficient de Gini
	Une mesure de l’inégalité d’une quantité telle que le revenu ou la richesse, qui varie d’une valeur de zéro (il n’y a aucune inégalité) à un (si une seule personne dans l’économie obtient toute la quantité).
	coefficient d’Okun
	La variation du taux de chômage en points de pourcentage que l’on prévoit être associée à une variation de 1 % du PIB. Par exemple, un coefficient d’Okun de -0,4 signifie qu’une baisse de la production de 1 % est associée à une hausse du taux de chômage de 0,4 point de pourcentage. Voir également : loi d’Okun.
	collatéral (ou garantie)
	Un bien qu’un emprunteur donne en garantie à un prêteur afin de garantir un prêt. Si l’emprunteur est incapable de rembourser son crédit comme dû, le créancier devient le propriétaire du bien.
	commerce de marchandises
	Commerce de produits tangibles qui traversent physiquement les frontières.
	compléments
	Deux biens pour lesquels la hausse du prix de l’un cause une réduction de la quantité demandée de l’autre. Voir également : substituts.
	compléments stratégiques
	Pour deux activités A et B : plus A est réalisé, et plus les bénéfices de réaliser B seront élevés, et plus B est réalisé, et plus les bénéfices de réaliser A seront élevés.
	comptabilité nationale
	Le système utilisé pour mesurer la production et la dépense agrégées au sein d’un pays.
	concurrence de type « le vainqueur rafle tout »
	Les premières entreprises à entrer sur un marché parviennent souvent à capter tout le marché, au moins temporairement.
	connaissance codifiée
	Connaissance qui peut être écrite sous une forme qui permet sa compréhension par des tiers et est reproductible, comme la formule chimique d’un médicament. Voir également : connaissance tacite.
	connaissance tacite
	Connaissance faite de jugements, de savoir-faire et des autres compétences des individus participant au processus d’innovation. Ce type de connaissance ne peut pas être précisément écrit. Voir également : connaissance codifiée.
	consensus d’après-guerre
	Un accord informel (prenant des formes différentes d’un pays à l’autre) entre les employeurs, les pouvoirs publics et les organisations syndicales et patronales qui créa les conditions pour une croissance économique rapide dans les économies avancées de la fin des années 1940 jusqu’au début des années 1970. Les syndicats acceptèrent les institutions de base de l’économie capitaliste et ne résistèrent pas au progrès technologique, en échange d’un chômage bas, de la tolérance à l’égard des syndicats et d’autres droits et d’une augmentation des salaires réels allant de pair avec l’augmentation de la productivité.
	consommation autonome
	Consommation qui est indépendante du revenu courant.
	consommation (C)
	Dépense dans des biens de consommation incluant des biens et services de courte durée ainsi que des biens et services de longue durée que l’on appelle biens durables.
	consommation ostentatoire
	L’achat de biens ou services pour afficher publiquement un statut social ou économique.
	contracyclique
	Tendance à bouger dans la direction opposée à la production globale et à l’emploi au cours du cycle économique.
	contrainte budgétaire
	Une équation qui représente l’ensemble des combinaisons de biens et de services qu’un individu pourrait obtenir en mobilisant toutes ses ressources budgétaires.
	contrainte de capacités
	Une situation dans laquelle une entreprise a davantage de commandes que celles qu’elle peut honorer. Voir également : faible utilisation des capacités.
	contrainte de survie biologique
	Cela montre tous les points qui sont « biologiquement possibles ». Voir également : biologiquement possible.
	contraint par le crédit
	Une description des individus qui peuvent emprunter uniquement à des conditions défavorables. Voir également : exclu du crédit.
	contrat
	Un document juridique ou un accord qui spécifie l’ensemble des actions que les parties au contrat doivent entreprendre.
	contrat de travail salarié
	 Voir : travail salarié, contrat.
	contrat incomplet
	Un contrat qui ne spécifie pas, de façon exécutoire, chaque aspect de l’échange qui a une incidence sur les intérêts des deux parties à l’échange (et des autres).
	contrôle démocratique
	Contrôle démocratique par le moyen des élections ou d’autres processus démocratiques. Voir également : responsabilité (au sens de avoir à répondre de), responsabilité politique.
	coopération
	Participation à un projet commun de sorte à ce qu’il y ait des bénéfices mutuels.
	coopérative (entreprise)
	Une entreprise qui est majoritairement ou entièrement détenue par ses employés, qui ont donc la capacité de recruter et de renvoyer les dirigeants.
	corrélation
	Une relation statistique dans laquelle la connaissance de la valeur d’une variable informe sur la valeur probable d’une autre variable, par exemple si des valeurs élevées de l’une sont souvent observées en même temps que des valeurs élevées de l’autre variable. Elle peut être positive ou négative (elle est négative quand des valeurs élevées d’une variable sont observées en même temps que des valeurs faibles de l’autre). Cela ne veut pas dire qu’il y ait une relation de cause à effet entre les variables. Voir également : causalité, coefficient de corrélation.
	côté « court » (d’un marché)
	Le côté (soit de la demande soit de l’offre) sur lequel le nombre de transactions désirées est moindre (par exemple, les employeurs sont sur le côté « court » du marché du travail, car il y a typiquement plus de personnes à la recherche d’un emploi que d’emplois offerts sur le marché). L’opposé du côté « court » est le côté « long ». Voir également : côté « offre », côté « demande ».
	côté « demande »
	Le côté d’un marché au sein duquel les participants sont disposés à offrir de l’argent afin d’acquérir un bien ou un service (par exemple, les consommateurs qui achètent du pain). Voir également : côté « offre ».
	côté « demande » (économie agrégée)
	Comment les décisions en matière de dépenses créent de la demande pour les biens et services et, en conséquence, créent de l’emploi et de la production. On utilise le modèle du multiplicateur. Voir également : côté « offre » (économie agrégée).
	côté « offre »
	Le côté d’un marché au sein duquel les participants sont disposés à offrir quelque chose en échange d’argent (par exemple, ceux qui vendent du pain). Voir également : côté « demande ».
	côté « offre » (économie agrégée)
	Comment la main d’œuvre et le capital sont utilisés pour produire des biens et services. Il utilise le modèle du marché du travail (également appelé le modèle des courbes de salaires et de prix, ou WS-PS). Voir également : côté « demande » (économie agrégée).
	courbe de Beveridge
	La relation inverse entre le taux de chômage et le taux d’emplois vacants (tous deux exprimés en proportion de la main-d’œuvre). Elle tient son nom de l’économiste britannique du même nom.
	courbe de coût de réduction des gaz à effet de serre
	Cela montre le coût total de la réduction des émissions de gaz à effet de serre en utilisant les politiques de réduction de la pollution ordonnées de la plus à la moins efficace, rapportée au coût. Voir également : politique de dépollution.
	courbe de demande
	La courbe qui donne la quantité que les consommateurs achètent à chaque prix possible.
	courbe de détermination des prix (courbe des prix)
	La courbe qui donne le salaire réel payé quand les entreprises choisissent le prix maximisant leurs profits.
	courbe de détermination des salaires (courbe des salaires)
	La courbe de détermination des salaires indique le salaire réel nécessaire à chaque niveau d’emploi agrégé pour inciter les travailleurs à travailler dur et bien.
	courbe de Lorenz
	Une représentation graphique de l’inégalité d’une quantité quelconque telle que la richesse ou le revenu. Les individus sont présentés par ordre croissant de la quantité détenue, et la part cumulée du total est ensuite tracée en fonction de la part cumulée de la population. Pour une égalité complète du revenu, par exemple, la courbe de Lorenz serait une ligne droite avec une pente égale à 1. La distance de la courbe à cette droite d’égalité parfaite est une mesure de l’inégalité. Voir également : coefficient de Gini.
	courbe de Pareto-efficacité
	L’ensemble de toutes les allocations qui sont Pareto-efficaces. On l’appelle également la courbe de contrat, même dans les interactions sociales qui n’impliquent pas de contrat (c’est pour cette raison que nous n’utiliserons pas ce terme). Voir également : Pareto-efficace.
	courbe de Phillips
	Une relation inverse entre le taux d’inflation et le taux de chômage.
	courbe d’indifférence
	Une courbe dont les points indiquent toutes les combinaisons de biens qui donnent un niveau d’utilité donné à l’individu.
	courbe d’indifférence de réserve
	Une courbe qui indique toutes les allocations (combinaisons) dont les valeurs sont aussi élevées que l’option de réserve.
	courbe d’indifférence environnement-consommation
	Une courbe le long de laquelle tous les points sont des combinaisons de qualité environnementale et de consommation qui sont valorisées de manière identique par un individu ou un décideur public. La pente de la courbe d’indifférence est le ratio de la désutilité marginale de la perte de consommation due aux dépenses de réduction de la pollution et de l’utilité marginale de la qualité environnementale (qui est un bien public partagé par tous).
	courbe d’iso-bénéfices
	Les combinaisons de la probabilité d’innovation et des bénéfices totaux pour la société tirés de l’innovation d’une entreprise qui génèrent les mêmes bénéfices totaux.
	courbe d’isoprofit
	Une courbe dont tous les points donnent le même niveau de profit.
	courbe d’offre
	La courbe d’offre qui montre les quantités qui seraient produites pour chaque prix donné. Pour un marché, elle montre la quantité totale que toutes les entreprises pourraient produire pour chaque prix donné.
	court terme (modèle de)
	Le terme ne se rapporte pas à une période de temps, mais à ce qui est exogène : les prix, les salaires, le stock de biens d’équipement, la technologie, les institutions. Voir également : salaire, biens d’équipement, technologie, institutions, moyen terme (modèle de), long terme (modèle de).
	court-termisme
	Ce terme subjectif renvoie au cas où une personne formule un jugement en donnant trop d’importance aux coûts, bénéfices et autres éléments advenant dans un futur proche.
	coût d’opportunité
	Lorsque le choix d’une action requiert de renoncer à l’action de second rang, il s’agit du bénéfice net de l’alternative à laquelle on renonce.
	coût d’opportunité du capital
	La quantité de revenu qu’un investisseur aurait pu obtenir en investissant l’unité de capital ailleurs.
	coût économique
	Coût direct d’une action auquel on ajoute le coût d’opportunité.
	coût externe
	Un effet externe négatif : c’est-à-dire, l’effet négatif de la production, consommation ou d’autres décisions économiques sur une autre personne ou partie, qui n’est pas spécifié comme un passif dans un contrat. Connu également sous le terme : déséconomie externe. Voir également : effet externe.
	coût marginal (Cm)
	L’effet sur le coût total de produire une unité additionnelle. Cela correspond à la pente de la fonction de coût  total en tout point.
	coût marginal externe (CmE)
	Le coût de produire une unité additionnelle d’un bien et qui est subi par toute personne autre que le producteur. Voir également : coût marginal privé, coût marginal social.
	coût marginal privé (CmP)
	Le coût pour le producteur de produire une unité additionnelle d’un bien, sans tenir compte des coûts que sa production impose à autrui. Voir également : coût marginal externe, coût marginal social.
	coût marginal social (CmS)
	Le coût de produire une unité additionnelle d’un bien, en prenant en considération à la fois le coût pour le producteur et les coûts subis par les autres personnes affectées par la production du bien. Le coût marginal social est la somme des coûts marginaux privé et externe.
	coût moyen
	Le coût total de la production d’une entreprise divisé par le nombre d’unités produites.
	coûts d’échange
	Les coûts de transport, droits de douane et autres facteurs liés au commerce entre les marchés de deux pays qui impliquent que, pour les biens concernés, la loi du prix unique ne s’applique pas d’un marché à l’autre. Voir également : loi du prix unique.
	coûts d’entrée
	Coût initiaux qui seraient subis quand un vendeur entre dans un marché ou une industrie. Ceux-ci incluent les coûts d’acquisition et d’équipement de nouveaux locaux, la recherche et développement, les brevets nécessaires, ainsi que les coûts liés à la recherche et l’embauche du personnel.
	coûts d’étiquetage
	Les ressources utilisées pour fixer et actualiser les prix.
	coûts de transaction
	Coûts qui entravent les processus de négociation ou la conclusion d’un contrat. Ils incluent les coûts d’acquérir l’information à propos du bien à échanger et les coûts de faire respecter un contrat.
	coûts du premier exemplaire
	Les coûts fixes de la production d’un bien ou d’un service intensif en connaissances.
	coûts fixes
	Coûts de production qui ne varient pas avec le nombre d’unités produites.
	couverture de risque
	Stratégie de financement utilisée par les entreprises pour remplir leurs obligations contractuelles de paiement en utilisant des flux de trésorerie. Ce terme vient de Hyman Minsky dans son hypothèse d’instabilité financière. Voir également : finance spéculative.
	créancier résiduel
	La personne qui reçoit le revenu net d’une entreprise ou d’un autre projet après le paiement de tous les coûts contractuels (par exemple, le coût d’employer des salariés ou de payer des taxes).
	crédit « subprime »
	Un prêt hypothécaire résidentiel accordé à emprunteur à haut risque, par exemple un emprunteur qui a un historique de faillite ou de retards de remboursement. Voir également : emprunteur « subprime ».
	crise de la dette souveraine
	Une situation dans laquelle les obligations d’État finissent par être considérées comme trop risquées de sorte que l’État puisse se retrouver dans l’incapacité d’emprunter. Le cas échéant, l’État ne peut pas dépenser plus que ses recettes fiscales.
	crise financière mondiale
	Cette crise débuta en 2007 avec l’effondrement des prix immobiliers aux États-Unis. Cela mena à une chute des prix des actifs basés sur des hypothèques à risque (subprimes) et une incertitude généralisée quant à la solvabilité des banques aux États-Unis et en Europe, qui avaient emprunté pour pouvoir acheter ces actifs. Les effets de la crise se firent sentir partout dans le monde puisque le commerce mondial recula considérablement. Les pouvoirs publics et les banques réagirent de façon agressive avec des politiques de stabilisation.
	critère de Pareto
	Selon le critère de Pareto, une caractéristique souhaitable d’une allocation est qu’elle soit Pareto-efficace. Voir également : Pareto-dominant.
	cycle économique
	Alternance de périodes avec des taux de croissance rapides et lents (voire négatifs). L’économie va d’une expansion à une récession puis connait de nouveau une expansion. Voir également : équilibre à court terme.
	défaillance des pouvoirs publics
	Un échec de responsabilité poli­tique. (Ce terme est très utilisé dans toutes sortes d’acceptions, dont aucune n’est strictement analogue à la défaillance de marché, pour laquelle le critère est simplement l’inefficacité au sens de Pareto).
	défaillance du marché
	Lorsque les marchés allouent des ressources d’une manière qui n’est pas Pareto-efficace.
	déficit budgétaire public
	Quand le solde budgétaire de l’État est négatif. Voir également : solde budgétaire de l’État, excédent budgétaire public.
	déficit commercial
	La balance commerciale d’un pays lorsqu’elle est négative (le pays importe plus qu’il n’exporte). Voir également : excédent commercial, balance commerciale.
	déficit de la balance courante
	La valeur en excès des importations d’un pays par rapport à la valeur totale de ses exportations et des revenus nets tirés des actifs possédés à l’étranger. Voir également : balance courante, excédent de la balance courante.
	déficit primaire
	Le déficit public (recettes moins dépenses) auquel on a soustrait les paiements des intérêts de la dette. Voir également : dette publique.
	déflateur du PIB
	Une mesure du niveau des prix de la production réalisée sur le territoire national. Il correspond au ratio du PIB nominal (ou en prix courants) sur le PIB réel (ou en prix constants).
	déflation
	Une baisse du niveau général des prix. Voir également : inflation.
	délocalisation
	La relocalisation d’une partie des activités d’une entreprise en dehors des frontières du pays dans lequel elle opère. La délocalisation peut prendre place au sein d’une compagnie multinationale ; elle peut aussi impliquer la sous-traitance de la production à d’autres entreprises.
	demande agrégée (ou globale)
	Le total des différentes composantes de la dépense dans l’économie, additionnés pour donner le PIB : Y = C + I + G + X – M. Cela représente la somme totale de la demande (ou de la dépense) en biens et services produits dans l’économie. Voir également : consommation, investissement, dépense publique, exportations, importations.
	demande autonome
	Composantes de la demande globale qui sont indépendantes du revenu courant.
	démocratie
	Un système politique, qui idéalement confère à tous les citoyens un égal pouvoir politique,  défini par des droits individuels tels que la liberté de parole, de rassemblement et de presse ; des élections justes pour lesquelles toute personne adulte est éligible pour voter ; et où le perdant à l’issue de ces élections quitte le pouvoir.
	dépense publique (G)
	Les dépenses de l’État pour acquérir des biens et services. Quand G est utilisé comme composante de la demande agrégée, cela n’inclut pas les dépenses de transfert, comme les pensions de retraite ou les allocations chômage. Voir également : transferts de l’État.
	dépollution
	Pratiques visant à réduire (lutter contre) les dommages environnementaux. Voir également : politique de dépollution.
	dépréciation
	La perte de valeur d’une forme de richesse qui a lieu, soit à cause de l’utilisation (usure) ou du passage du temps (obsolescence).
	dérégulation financière
	Politiques publiques donnant aux banques et autres institutions financières plus de liberté quant aux types d’actifs financiers qu’elles peuvent vendre, ainsi que d’autres pratiques.
	déséconomie externe
	Un effet négatif d’une production, consommation, ou d’une autre décision économique, qui n’est pas spécifié comme passif dans un contrat. Connu également sous le terme : coût externe, externalité négative. Voir également : effet externe.
	déséconomies d’échelle
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production fait moins que doubler le niveau de la production. Connu également sous le terme : rendements d’échelle décroissants. Voir également : économies d’échelle.
	désinflation
	Une baisse du taux d’inflation. Voir également : inflation, déflation.
	destruction créatrice
	Nom attribué par Joseph Schumpeter au processus par lequel les anciennes technologies et les entreprises qui ne s’adaptent pas sont évincées par les nouvelles, car elles ne peuvent plus rivaliser sur le marché. Selon lui, l’échec des entreprises non rentables est créateur, car il libère le travail et les biens d’équipement pouvant être utilisés dans de nouvelles combinaisons.
	dette publique
	La somme de toutes les obligations vendues par l’État au cours du temps pour financer le déficit, moins celles arrivées à échéance.
	diffusion
	La diffusion de l’invention dans l’économie. Voir également : écart de diffusion.
	dilemme du prisonnier
	Un jeu dans lequel les gains tirés de l’équilibre en stratégies dominantes sont inférieurs pour chaque joueur, et inférieurs au total, comparés aux gains si aucun des joueurs n’avait joué la stratégie dominante.
	dilemme social
	Une situation dans laquelle les actions prises indépendamment par les individus afin de réaliser leurs propres objectifs privés génèrent un résultat qui est inférieur à d’autres résultats possibles qui auraient pu avoir lieu si les individus avaient agi ensemble, plutôt qu’individuellement.
	discrimination par les prix
	Une stratégie de vente selon laquelle différents prix sont fixés pour différents acheteurs ou groupes d’acheteurs, ou les prix varient selon le nombre d’unités achetées.
	disposition à accepter (DAA)
	Le prix de réserve d’un vendeur potentiel, qui serait prêt à vendre une unité seulement à un prix au moins aussi élevé. Voir également : disposition à payer.
	disposition à payer (DAP)
	Un indicateur de la valeur attribuée à un bien par un individu, mesurée par la somme maximale que cet individu est prêt à payer pour obtenir une unité de ce bien. Voir également : disposition à accepter.
	division du travail
	La spécialisation des travailleurs dans différentes tâches du processus de production. Connu également sous le terme : spécialisation.
	dominé
	On décrit un résultat comme étant dominé s’il est possible d’obtenir plus d’une chose évaluée positivement sans avoir moins d’une autre chose également évaluée de manière positive. En bref : un résultat est dominé, s’il existe une alternative du type « gagnant-gagnant ».
	dotation
	Les données sur un individu qui sont susceptibles d’affecter son revenu, comme sa richesse, ses terres, son logement ou un portefeuille d’actions. Cela inclut également le niveau et la qualité de son éducation, des formations spécifiques, les différents langages informatiques que l’individu peut manier, ses expériences professionnelles lors de stages, sa nationalité, le cas échéant, le visa qu’il possède (ou carte verte) lui permettant d’être employé dans un marché de travail particulier, son genre, voire son origine ethnique ou son groupe social. Voir également : capital humain.
	droit d’auteur
	Droit de propriété sur l’utilisation et la distribution d’un produit original.
	droit de douane
	Une taxe sur un bien importé dans un pays.
	droite de régression linéaire
	La droite d’ajustement la plus proche de l’ensemble des données.
	droite d’isocoût
	Une droite qui représente toutes les combinaisons pour un coût total donné.
	droits de la propriété intellectuelle
	Brevets, marques déposées et droits d’auteur. Voir également : brevet, marque déposée, droit d’auteur.
	droits de propriété
	Protection légale de la propriété, qui inclut le droit d’en exclure l’usage à des tiers, la jouissance ou le droit de vendre le bien possédé.
	écart d’ajustement
	Le décalage dans le temps entre une modification extérieure des conditions sur le marché du travail et le déplacement de l’économie vers son nouvel équilibre.
	écart de diffusion
	Le retard entre la première adoption d’une innovation et son usage généralisé. Voir également : diffusion.
	écart de négociation
	La différence entre, d’une part, le salaire réel que les entreprises souhaitent offrir afin de donner aux travailleurs des incitations à travailler et, d’autre part, le salaire réel qui permet aux entreprises d’obtenir la marge sur les coûts qui maximise les profits étant donné le degré de concurrence.
	écart de prix
	Une différence entre le prix d’un bien dans le pays exportateur et son prix dans le pays importateur. Il intègre les coûts de transport et les taxes commerciales. Quand les marchés internationaux sont à l’équilibre concurrentiel, ces différences s’expliquent uniquement par les coûts d’échange. Voir également : arbitrage.
	échelle logarithmique
	Une manière de mesurer une quantité basée sur la fonction logarithmique, f(x) = log(x). La fonction logarithmique transforme un ratio en une différence : log (a/b) = loga – logb. C’est une manière très utile de traiter des taux de croissance. Par exemple, si le revenu national double de 50 à 100 dans un pays pauvre et de 1 000 à 2 000 dans un pays riche, la différence absolue dans le premier cas sera de 50 et dans le deuxième cas de 1 000, mais log(100) – log(50) = 0,693 et log(2000) – log(1000) = 0,693. Dans les deux cas, le ratio est 2 et log(2) = 0,693.
	économie
	L’étude de la manière dont les individus interagissent entre eux et avec leur environnement naturel afin d’assurer leur subsistance, et comment celle-ci peut varier au cours du temps.
	économie de gamme
	Économies en termes de coûts, réalisées lorsque deux produits ou plus sont produits conjointement par une même entreprise, au lieu d’être produits dans des entreprises distinctes.
	économie évolutionniste
	Une approche qui étudie le processus du changement économique, notamment les innovations technologiques, la diffusion de nouvelles normes sociales ainsi que le développement de nouvelles institutions.
	économie externe
	Un effet positif d’une production, consommation ou d’une autre décision économique qui n’est pas spécifié comme bénéfice dans un contrat. Connu également sous le terme : bénéfice externe, externalité positive. Voir également : effet externe.
	économies d’agglomération
	Les avantages dont peuvent profiter les entreprises quand elles sont situées à proximité d’autres entreprises appartenant au même secteur ou à des secteurs apparentés. Voir également : économies d’échelle.
	économies d’échelle
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production fait plus que doubler le niveau de la production. La forme de la courbe de coût moyen à long terme de l’entreprise dépend non seulement des rendements d’échelle dans la production mais également de l’effet d’échelle sur les prix que l’entreprise paye pour ses facteurs de production. Connu également sous le terme : rendements d’échelle croissants. Voir également : déséconomies d’échelle.
	économiquement possible
	Politiques dont les résultats visés sont un équilibre de Nash, de sorte qu’une fois introduites, les acteurs économiques privés n’en contreront pas les effets désirés.
	effet de revenu
	L’effet qu’un revenu additionnel aurait s’il n’y avait pas de changement dans le prix ou le coût d’opportunité.
	effet des réseaux dans les économies d’échelle
	Il existe lorsqu’une augmentation du nombre d’utilisateurs d’un produit d’une entreprise augmente la valeur du produit pour chacun d’entre eux, car ils sont interconnectés.
	effet de substitution
	L’effet dû uniquement aux changements dans le prix ou le coût d’opportunité, pour un nouveau niveau d’utilité donné.
	effet externe
	Un effet positif ou négatif d’une production, consommation ou d’une autre décision économique sur un autre individu ou plusieurs, qui n’est pas spécifié comme actif ou passif dans un contrat. L’effet est dit externe car l’effet en question est extérieur au contrat. Connu également sous le terme : externalité. Voir également : contrat incomplet, défaillance du marché, bénéfice externe, coût externe.
	effet externe des réseaux
	Un effet externe d’une action d’une personne sur une autre, qui se produit car les deux sont connectées via un réseau. Voir également : effet externe.
	élasticité intergénérationnelle
	Quand on compare deux familles (les parents et leurs enfants devenus adultes), c’est la différence, exprimée en pourcentage, de statut de la seconde génération associée à une différence d’1 % dans le statut de la génération des parents. Voir également : inégalité intergénérationnelle, mobilité intergénérationnelle, transmission intergénérationnelle des différences socioéconomiques.
	élasticité-prix de la demande
	La variation en pourcentage dans la demande qui aurait lieu en réponse à une hausse du prix de 1 %. On l’exprime comme un nombre positif. La demande est élastique si l’élasticité est supérieure à 1, et inélastique si l’élasticité est inférieure à 1.
	élasticité-revenu de la demande
	La variation en pourcentage dans la demande qui aurait lieu en réponse à une hausse du revenu individuel de 1 %.
	électeur médian
	Si les électeurs peuvent être rangés sur une dimension unique du plus au moins (comme la préférence pour des impôts plus ou moins élevés, une protection de l’environnement plus ou moins importante), l’électeur médian est celui du milieu – c’est-à-dire (s’il y avait un nombre impair d’électeurs au total), avec un nombre égal d’électeurs préférant plus et préférant moins que l’électeur médian. Voir également : modèle de l’électeur médian.
	élite gouvernante
	Très hautes autorités de l’État et du gouvernement, comme le président, les membres des cabinets et les responsables du Parlement unis par un intérêt commun comme l’appartenance à un parti politique particulier.
	emprunteur « subprime »
	Un individu avec une note de crédit faible et un risque de défaut élevé. Voir également : crédit « subprime ».
	endogène
	Résultant des relations d’un modèle, plutôt qu’en provenance de l’extérieur du modèle. Voir également : exogène.
	ensemble des possibles
	Toutes les combinaisons des choses considérées qu’un individu  pourrait choisir, étant donné les contraintes économiques, physiques ou autres auxquelles il fait face. Voir également : frontière des possibles.
	entrepreneur
	Une personne qui crée ou qui adopte très tôt de nouvelles technologies, formes organisationnelles et d’autres opportunités.
	entreprise
	Une organisation économique qui paye des salaires pour employer des individus et achète des facteurs de production dans le but de produire et de commercialiser des biens et services avec l’intention de faire des profits.
	envoi de fonds des travailleurs
	Argent envoyé par les travailleurs étrangers à leurs familles dans leur pays d’origine. Dans les pays qui envoient ou accueillent un grand nombre de travailleurs migrants, cela représente un important flux de capitaux internationaux.
	épargne
	Quand la dépense de consommation est inférieure au revenu net, il y a épargne et la richesse augmente. Voir également : richesse.
	épargne de précaution
	Une augmentation de l’épargne pour maintenir sa richesse à son niveau cible. Voir également : richesse cible.
	équation de Fisher
	La relation qui donne le taux d’intérêt réel comme étant la différence entre le taux d’intérêt nominal et l’inflation anticipée : taux d’intérêt réel = taux d’intérêt nominal - inflation anticipée.
	équilibre
	Un résultat d’un modèle qui est auto-entretenu. Dans ce cas, l’objet d’intérêt ne change pas à moins qu’une force extérieure ne soit introduite altérant ainsi la description de la situation donnée par le modèle.
	équilibre à court terme
	Un équilibre prévalant tant que certaines variables (par exemple, le nombre d’entreprises sur un marché) restent constantes, mais où l’on s’attend à un changement de ces variables quand les individus auront eu le temps de répondre à la situation.
	équilibre concurrentiel
	Un résultat du marché dans lequel tous les acheteurs et les vendeurs sont preneurs de prix (price-takers en anglais), et au prix de marché en vigueur, la quantité offerte est égale à la quantité demandée.
	équilibre de concurrence parfaite
	Un tel équilibre survient dans un modèle où tous les acheteurs et vendeurs sont des preneurs de prix. Dans cet équilibre, toutes les transactions se font au même prix. C’est également appelé la « loi du prix unique ». À ce prix, la quantité offerte est égale à la quantité demandée : le marché est à l’équilibre. Aucun acheteur ou vendeur n’a avantage à modifier le prix qu’ils demandent ou offrent. Ils sont tous deux preneurs de prix. Tous les gains potentiels tirés de l’échange sont réalisés. Voir également : loi du prix unique.
	équilibre de long terme
	Un équilibre atteint quand les variables qui étaient constantes à court terme (par exemple, le nombre d’entreprises sur un marché) peuvent s’ajuster, car les gens ont le temps de réagir à la situation.
	équilibre de Nash
	Un ensemble de stratégies, une par joueur dans le jeu, tel que la stratégie de chaque joueur est la meilleure réponse aux stratégies choisies par tous les autres.
	équilibre du marché du travail
	La combinaison du salaire réel et du niveau d’emploi déterminée par l’intersection des courbes des salaires et des prix. C’est l’équilibre de Nash du marché du travail où ni les employeurs, ni les travailleurs ne pourraient améliorer leur situation en changeant de comportement. Voir également : chômage d’équilibre, taux de chômage stabilisant l’inflation.
	équilibre (d’un marché)
	Un état d’un marché dans lequel les quantités vendues et achetées ainsi que le prix de marché ne changent pas, à moins qu’il y ait un changement dans les coût sous-jacents, les préférences ou d’autres déterminants du comportement des acteurs du marché.
	équilibre en stratégies dominantes
	Un résultat d’un jeu dans lequel chaque joueur joue sa stratégie dominante.
	équilibre instable
	Un équilibre est instable s’il y a, suite à un choc le perturbant, une tendance à s’éloigner encore plus de l’équilibre.
	équilibre stable
	Un équilibre qui a tendance à être rétabli en cas de perturbation par un petit choc.
	équilibre sur le marché des biens
	Le point où la production égalise la demande globale pour les biens produits dans l’économie domestique. L’économie continuera à produire ce niveau de production à moins qu’un événement ne modifie le comportement en termes de dépenses. Voir également : demande agrégée (ou globale).
	équité
	Une façon d’évaluer une allocation basée sur sa propre conception de la justice.
	étalon-or
	Le système de taux de change fixes, abandonné lors de la Grande Dépression, dans lequel la valeur d’une devise était déterminée par la quantité d’or contre laquelle on pouvait échanger cette devise. Voir également : Grande Dépression.
	État
	Au sein d’un territoire donné, la seule entité qui peut dicter aux citoyens ce qu’ils doivent ou ne peuvent pas faire, et peut légitimement faire usage de la force et restreindre la liberté d’un individu à cette fin. Connu également sous le terme : pouvoirs publics.
	État développementaliste
	Un État qui tient un rôle majeur dans la promotion du développement économique via des investissements publics, la subvention de certains secteurs, l’éducation ainsi que d’autres politiques publiques.
	État-providence
	Un ensemble de politiques publiques visant à améliorer le bien-être des citoyens en aidant au lissage des revenus (par les allocations chômage et les retraites, par exemple).
	état stationnaire
	En l’absence de progrès technique, la contribution marginale de biens d’équipements additionnels à l’augmentation de la production deviendrait si faible que le processus de croissance pourrait s’interrompre. John Stuart Mill présentait cette perspective comme « une amélioration très considérable par rapport à notre situation actuelle ».
	évaluation contingente
	Une méthode basée sur des enquêtes pour évaluer la valeur de ressources non marchandes. Connu également sous le terme : modèle de préférences déclarées.
	éviction
	Il y a deux utilisations assez distinctes du terme. L’une renvoie à l’effet négatif observé lorsque des incitations économiques supplantent les motivations éthiques ou altruistes des individus. Dans les études du comportement humain, les incitations peuvent avoir un effet d’éviction sur les préférences sociales. Un deuxième usage du terme se rapporte à l’effet d’une hausse de la dépense publique qui réduit la dépense du secteur privé, comme on l’observerait dans le cas d’une économie utilisant pleinement ses capacités de production, ou quand une expansion budgétaire est associée à une augmentation du taux d’intérêt.
	excédent budgétaire public
	Quand le solde budgétaire de l’État est positif. Voir également : solde budgétaire de l’État, déficit budgétaire public.
	excédent commercial
	La balance commerciale d’un pays lorsqu’elle est positive (le pays exporte plus qu’il n’importe). Voir également : déficit commercial, balance commerciale.
	excédent de la balance courante
	La valeur en excès du total des exportations et des revenus nets tirés des actifs possédés à l’étranger d’un pays par rapport à la valeur de ses importations. Voir également : balance courante, déficit de la balance courante.
	excès de demande
	Une situation dans laquelle la quantité d’un bien demandée est supérieure à la quantité offerte au prix en vigueur. Voir également : excès d’offre.
	excès d’offre
	Une situation dans laquelle la quantité offerte d’un bien est supérieure à la quantité demandée au prix en vigueur. Voir également : excès de demande.
	exclu du crédit
	Une description des individus qui ne peuvent pas obtenir de prêt quelles que soient les conditions. Voir également : contraint par le crédit.
	exogène
	Qui vient de l’extérieur du modèle plutôt que résultant des mécanismes du modèle lui-même. Voir également : endogène.
	expérience naturelle
	Une étude empirique qui exploite des groupes de comparaison advenus naturellement et où les chercheurs n’ont pas la capacité d’assigner des participants à des groupes de traitement et de contrôle, comme c’est le cas dans les expérimentations conventionnelles. Parfois, des différences de législations, de politiques publiques, de climats et d’autres évènements peuvent offrir l’opportunité d’analyser les populations comme si elles avaient fait partie d’une expérience. La validité de telles études repose sur le postulat que l’allocation des sujets aux groupes de contrôle et de traitement produits naturellement peut être considérée comme aléatoire.
	exportations (X)
	Biens et services produits dans un pays particulier et vendus aux ménages, entreprises et États du reste du monde.
	exubérance irrationnelle
	Un processus par lequel les actifs deviennent surévalués. L’expression fut d’abord introduite par Alan Greenspan, alors le président de la Réserve fédérale américaine (Fed), en 1996. Elle fut popularisée comme un concept économique par l’économiste Robert Shiller.
	facteurs de production
	Le travail, les machines et équipements (souvent désignés par le capital), les terres et les autres facteurs de production.
	faible utilisation des capacités
	Quand une entreprise ou une économie pourrait augmenter la production en augmentant l’emploi et en utilisant les biens d’équipement existants.
	finance spéculative
	Une stratégie utilisée par les entreprises pour pouvoir tenir les engagements de paiement dans leur passif, même si elles ne peuvent pas rembourser le principal de cette façon. Les entreprises dans cette situation doivent reconduire leur passif, généralement en émettant des nouvelles dettes pour pouvoir tenir leurs engagements sur les dettes arrivées à échéance. Ce terme vient de Hyman Minsky dans son hypothèse d’instabilité financière. Voir également : couverture de risque.
	flux
	Une quantité mesurée par unité de temps, telle que le revenu annuel ou le salaire horaire.
	flux nets de capitaux
	Les activités d’emprunt et de prêt comptabilisées par la balance courante. Voir également : balance courante, déficit de la balance courante, excédent de la balance courante.
	fonction concave
	Une fonction de deux variables pour laquelle le segment joignant deux points sur la fonction (peu importe lesquels) se situe entièrement sous la courbe représentant la fonction (la fonction est convexe quand le segment se situe au-dessus de la fonction).
	fonction de consommation (agrégée ou globale)
	Une équation qui montre comment les dépenses de consommation dans l’économie entière dépendent d’autres variables. Par exemple, dans le modèle du multiplicateur, les autres variables sont le revenu disponible courant et la consommation autonome. Voir également : revenu disponible, consommation autonome.
	fonction de meilleure réponse d’un travailleur (au salaire)
	La quantité optimale de travail qu’un employé choisit de fournir pour chaque niveau de salaire offert par l’employeur.
	fonction de production
	Une expression graphique ou mathématique décrivant la quantité qui peut être produite pour tout montant donné ou toute combinaison donnée de facteurs de production. La fonction décrit les différentes technologies capables de produire la même chose.
	fonction d’investissement (agrégé ou global)
	Une équation qui représente la façon dont la dépense d’investissement dans l’économie globale dépend d’autres variables, c’est-à-dire le taux d’intérêt et les anticipations de profits. Voir également : taux d’intérêt, profit économique.
	frontière des possibles
	La courbe constituée de points qui indique pour une quantité donnée d’un bien, la quantité maximale possible de l’autre bien. Voir également : ensemble des possibles.
	gain
	Le bénéfice de chaque joueur en fonction de l’action commune de tous les joueurs.
	gains à l’échange
	Les bénéfices que chaque partie tire d’une transaction comparativement à leur situation en l’absence d’échange. Connu également sous le terme : gains du commerce. Voir également : rente économique.
	gaz à effet de serre
	Gaz – principalement la vapeur d’eau, le dioxyde de carbone, le méthane et l’ozone – relâchés dans l’atmosphère terrestre et qui conduisent à une augmentation de la température atmosphérique et au changement climatique.
	Grande Dépression
	La période de forte baisse de la production et de l’emploi dans beaucoup de pays dans les années 1930.
	Grande Modération
	Période de faible volatilité de la production globale dans les économies avancées entre les années 1980 et la crise financière de 2008. Le terme fut suggéré par les économistes James Stock et Mark Watson et popularisé par Ben Bernanke, alors président de la Fed.
	Grande Récession
	Le ralentissement prolongé de la croissance économique dû à la crise financière mondiale de 2008.
	hypermondialisation
	Un type extrême de mondialisation (qui n’est pour le moment qu’hypothétique) où il n’y a aucune barrière à la libre circulation des biens, des services et des capitaux. Voir également : mondialisation.
	hypothèque (ou prêt hypothécaire)
	Un prêt contracté par des ménages ou entreprises pour acquérir une propriété sans payer toute sa valeur en une fois. L’emprunteur rembourse le prêt augmenté des intérêts sur une période de plusieurs années. La dette est garantie par le bien lui-même, qui est désigné comme le collatéral. Voir également : collatéral.
	impatience
	Toute préférence pour déplacer de la consommation du futur vers le présent. Cette préférence peut être dérivée d’une forme d’impatience pure ou des rendements marginaux décroissants de la consommation.
	impatience pure
	C’est une caractéristique d’une personne qui attribue plus de valeur a une unité additionnelle de consommation maintenant que dans le futur alors même que les montants de consommation maintenant et plus tard sont identiques. L’impatience pure se produit lorsqu’une personne est impatiente de consommer plus dans le présent parce qu’elle attribue moins de valeur à la consommation dans le futur pour des raisons de myopie, faible volonté ou autres.
	importations (M)
	Biens et services produits dans le reste du monde et achetés par les ménages, les entreprises et l’État de l’économie domestique.
	incidence fiscale
	L’effet d’une taxe, d’un impôt sur le bien-être des acheteurs, des vendeurs ou des deux.
	incitation
	Récompense ou punition économique qui influence les bénéfices et les coûts des actions possibles.
	indice
	Une mesure de la quantité d’une chose à une période donnée, que l’on compare à la quantité de cette même chose à une période différente, désignée comme période de référence ou période de base. Il est d’usage de fixer la valeur de la période de référence à 100.
	indice des prix à la consommation (IPC)
	Une mesure du niveau général des prix payés par les consommateurs pour acquérir des biens et services, incluant les taxes sur la consommation.
	industrie
	Activité économique visant la production de biens : agriculture, extraction, manufacture et construction. Le secteur manufacturier est la composante la plus importante.
	industrie naissante (ou dans l’enfance)
	Un secteur industriel relativement nouveau dans un pays et dont les coûts sont relativement élevés, car son apparition récente implique qu’il a peu d’avantage à tirer de l’apprentissage par la pratique, sa faible taille le prive d’économies d’échelle ou parce que le manque d’entreprises similaires ne permet pas d’économies d’agglomération. La mise en place temporaire de droits de douane pour protéger ce secteur ou d’autres formes de soutien peuvent augmenter la productivité de l’économie considérée à long terme.
	inégalité catégorielle
	Inégalité entre différents groupes sociaux (identifiés par exemple par une catégorie comme le groupe ethnique, la nationalité, la caste, le genre ou la religion). Connu également sous le terme : inégalité entre groupes.
	inégalité intergénérationnelle
	Le degré de transmission des différences dans la génération des parents à la génération suivante, mesuré sous forme d’élasticité intergénérationnelle ou de corrélation intergénérationnelle. Voir également : élasticité intergénérationnelle, mobilité intergénérationnelle, transmission intergénérationnelle des différences socioéconomiques.
	inflation
	Une hausse du niveau général des prix dans l’économie. Mesurée habituellement sur un an. Voir également : déflation, désinflation.
	inflation des salaires
	Une hausse du salaire nominal. On la mesure habituellement sur une année. Voir également : salaire nominal.
	information vérifiable
	Une information qui peut être utilisée afin de faire respecter un contrat.
	innovation
	Le processus d’invention et de diffusion dans son ensemble.
	innovation de procédé
	Une innovation qui permet à un bien ou service d’être produit à un coût moins élevé que ses concurrents.
	innovation de produit
	Une innovation qui produit un nouveau bien ou service à un coût qui attirera des acheteurs.
	innovation incrémentale
	Innovation qui améliore un produit ou procédé existant de manière cumulative.
	innovation radicale
	Innovations qui reposent sur une grande variété de connaissances provenant de différents secteurs, les recombinant pour créer des produits nouveaux et très différents.
	insolvable (en faillite)
	Une entité est dite insolvable si la valeur de son actif est inférieure à celle de son passif. Voir également : solvable.
	institution
	Les lois et les règles informelles qui régissent les interactions sociales entre les gens et entre les gens et la biosphère, parfois aussi appelées règles du jeu.
	institutions politiques
	Les règles du jeu qui déterminent qui a le pouvoir et comment il est exercé dans une société.
	intensif en capital
	Se dit de l’utilisation d’une plus grande quantité de capital (par exemple, les machines et équipements) par rapport au travail et aux autres facteurs de production. Voir également : intensif en travail.
	intensif en travail
	Se dit de l’utilisation d’une plus grande quantité de travail dans la production, comparativement aux machines et autres facteurs de production. Voir également : intensif en capital.
	intensité en capital (de la production)
	La quantité de biens d’équipement par travailleur.
	interactions sociales
	Situations dans lesquelles les actions entreprises par chacun affectent le résultat des autres ainsi que le résultat individuel.
	interaction stratégique
	Une interaction sociale dans laquelle les participants sont conscients de la manière dont leurs actions vont affecter les autres (et de la manière dont les actions des autres joueurs les affectent).
	invention
	Le développement de nouvelles méthodes de production et de nouveaux produits.
	investissement de portefeuille à l’étranger
	L’acquisition d’obligations ou d’actions dans un pays étranger où la détention d’actifs étrangers n’est pas assez importante pour donner au propriétaire un droit de contrôle important sur l’entité détenue. L’investissement direct à l’étranger (IDE) implique par contre la propriété et un contrôle important sur les actifs détenus. Voir également : investissement direct à l’étranger.
	investissement direct à l’étranger (IDE)
	Propriété et contrôle important d’actifs dans un pays étranger. Voir également : investissement de portefeuille à l’étranger.
	investissement (I)
	Dépense dans des biens d’équipement nouvellement produits (machines et équipements) et dans des bâtiments, y compris de nouveaux logements.
	jeu
	Un modèle d’interaction stratégique qui décrit les joueurs, les stratégies possibles, l’information que les joueurs ont, ainsi que leurs gains. Voir également : théorie des jeux.
	jeu à somme nulle
	Un jeu dans lequel les gains et les pertes des joueurs se somment à zéro, pour toutes les combinaisons stratégiques possibles.
	jeu de coordination
	Un jeu qui présente deux équilibres de Nash dont l’un peut être Pareto-supérieur à l’autre. Connu également sous le terme : jeu de l’assurance.
	jeu répété
	Un jeu dans lequel la même interaction (mêmes gains, mêmes joueurs et mêmes actions possibles) peut être répétée.
	jeu séquentiel
	Un jeu dans lequel tous les joueurs ne choisissent pas leurs stratégies au même moment, et les joueurs qui choisissent plus tard peuvent voir les stratégies déjà choisies par les autres joueurs. Le jeu de l’ultimatum est séquentiel, par exemple. Voir également : jeu simultané.
	jeu simultané
	Un jeu dans lequel les joueurs choisissent simultanément leurs stratégies, comme le dilemme du prisonnier. Voir également : jeu séquentiel.
	Joule
	Une unité de mesure de l’énergie ou du travail. Un joule était initialement défini comme la quantité d’énergie nécessaire à soulever une petite pomme verticalement d’un mètre.
	jugement procédural de l’équité
	Une évaluation d’un résultat basée sur les facteurs qui ont mené à l’allocation et non pas sur les caractéristiques du résultat en soi (par exemple, son degré d’inégalité). Voir également : jugement sur le fond de l’équité.
	jugement sur le fond de l’équité
	Jugement basé sur les caractéristiques de l’allocation en soi, et non pas sur la manière dont elle a été déterminée. Voir également : jugement procédural de l’équité.
	législation protégeant l’emploi
	Ensemble des lois qui rendent le licenciement plus coûteux (ou impossible) pour les employeurs.
	levier
	 Voir : ratio de levier.
	liquide
	 Voir : liquidité.
	liquidité
	Facilité d’acheter ou vendre un actif financier à un prix prévisible.
	livre d’ordres
	Un enregistrement d’ordres limités placés par des acheteurs et des vendeurs, mais qui n’ont pas encore été complétés.
	logarithme naturel
	 Voir : échelle logarithmique.
	loi d’Okun
	La régularité empirique selon laquelle le taux de croissance du PIB est négativement corrélé avec les changements du taux de chômage. Voir également : coefficient d’Okun.
	loi du prix unique
	S’applique lorsqu’un bien est échangé au même prix au niveau de tous les acheteurs et vendeurs. Si le bien était vendu à des prix différents dans des lieux différents, un négociant pourrait l’acheter moins cher à un endroit et le revendre à un prix plus élevé dans un autre. Voir également : arbitrage.
	long terme (modèle de)
	Le terme ne définit pas une période temporelle, mais ce qui est exogène. Une courbe de coût de long terme, par exemple, fait référence aux coûts lorsque l’entreprise peut complètement ajuster tous ses facteurs de production, y compris ses biens d’équipement ; mais la technologie et les institutions de l’économie sont exogènes. Voir également : technologie, institutions, court terme (modèle de), moyen terme (modèle de).
	loyer maximal
	Le prix maximum légal qu’un propriétaire peut demander pour un loyer.
	manque de volonté
	L’incapacité à s’en tenir au cap fixé (effectuer un régime ou renoncer à un autre plaisir présent, par exemple), entraînant des regrets par la suite. Le manque de volonté diffère de l’impatience qui peut aussi pousser un individu à favoriser des loisirs présents, sans pour autant le regretter par la suite.
	marché
	Un moyen d’échanger des biens et des services par le biais de transferts directement réciproques (à la différence des dons), conclus volontairement pour un bénéfice mutuel (à la différence du vol, de l’imposition), qui est souvent impersonnel (à la différence des transferts entre amis, famille).
	marché boursier
	Une place boursière où les actions et les autres types d’actifs financiers sont échangés. Chaque place de marché a une liste des entreprises dont les actions font l’objet d’échanges.
	marché d’appariement
	Un marché qui apparie des membres de deux groupes distincts d’individus. Chaque personne sur le marché bénéficierait du fait d’être mise en relation avec le bon individu de l’autre groupe. Connu également sous le terme : marché biface.
	marché des droits à polluer
	Une politique via laquelle un nombre limité de permis à polluer sont délivrés, et peuvent être achetés et vendus sur un marché. Cela combine une limite sur les émissions en termes de quantités et une approche fondée sur les prix qui chiffre le coût de décisions néfastes pour l’environnement.
	marché du travail
	Dans ce marché, les employeurs proposent un salaire aux individus qui peuvent choisir de travailler pour eux. Les économistes disent que les employeurs sont du côté « demande » du marché, tandis que les employés sont du côté « offre ». Voir également : population active.
	marché du travail primaire
	Un marché sur lequel les travailleurs sont généralement représentés par des syndicats et bénéficient de salaires élevés et d’une bonne sécurité de l’emploi. Voir également : marché du travail secondaire, marché du travail segmenté.
	marché du travail secondaire
	Des travailleurs avec, en général, des contrats à court terme assortis de faibles salaires et une sécurité de l’emploi limitée. Cela peut être dû à leur âge ou parce qu’ils sont discriminés en raison de leur origine. Voir également : marché du travail primaire, marché du travail segmenté.
	marché du travail segmenté
	Un marché du travail dont les segments distincts fonctionnent comme des marchés du travail séparés. La mobilité des travailleurs d’un segment à l’autre est restreinte (notamment pour des raisons d’origine, de langue ou d’autres discriminations). Voir également : marché du travail primaire, marché du travail secondaire.
	marché manquant
	Un marché sur lequel il y a un type d’échange qui, si réalisé, serait mutuellement avantageux ; mais celui-ci n’est pas réalisé à cause d’une information asymétrique ou non vérifiable.
	marché monopolisé
	Marché dans lequel une seule entreprise produit tous les biens qui sont vendus.
	marge de profit
	La différence entre le prix et le coût marginal.
	marque déposée
	Un logo, un nom, ou un modèle déposé typiquement associés à un droit d’en exclure l’utilisation par des tiers afin d’identifier leurs produits.
	matières premières
	Biens physiques échangés de manière similaire aux actions. Elles comprennent notamment les métaux tels que l’or et l’argent, les produits agricoles comme le café et le sucre, le pétrole et le gaz.
	mécanisme du multiplicateur
	Un mécanisme à travers lequel l’effet direct et indirect d’une variation de la dépense autonome affecte la production agrégée (ou globale). Voir également : multiplicateur budgétaire, modèle du multiplicateur.
	meilleure réponse
	Dans la théorie des jeux, c’est la stratégie qui donne au joueur le gain le plus élevé étant donné les stratégies choisies par les autres joueurs.
	mobilité intergénérationnelle
	Changements dans le statut économique ou social relatif entre parents et enfants. On parle d’ascension sociale quand le statut d’un enfant dépasse celui de ses parents, de déclassement dans le cas contraire. La corrélation entre les positions des parents et des enfants (par exemple, le nombre d’années d’études ou le revenu) est une mesure répandue de la mobilité intergénérationnelle. Une autre est l’élasticité intergénérationnelle. Voir également : élasticité intergénérationnelle, transmission intergénérationnelle des différences socioéconomiques.
	modèle de l’électeur médian
	Un modèle économique de la localisation des activités économiques appliqué aux positions prises dans les programmes électoraux quand deux partis sont concurrents et qui fournit les conditions sous lesquelles, afin de maximiser le nombre de votes, les partis adopteront des positions qui attireront l’électeur médian. Voir également : électeur médian.
	modèle du multiplicateur
	Un modèle de la demande agrégée qui inclut le mécanisme du multiplicateur. Voir également : multiplicateur budgétaire, mécanisme du multiplicateur.
	modèle du salaire d’efficience
	Un modèle qui explique comment les employeurs fixent les salaires de sorte à ce que les employés reçoivent une rente économique (aussi appelée rente d’emploi), ce qui les incite à travailler plus dur afin d’éviter un licenciement. Voir également : rente d’emploi, salaire d’efficience.
	mondialisation
	Un processus par lequel les économies du monde entier sont de plus en plus intégrées les unes aux autres, par le biais de frontières nationales plus perméables aux flux de biens, d’investissements, de finance et dans une moindre mesure, de main d’œuvre. Le terme est parfois utilisé dans un sens plus large et englobe les idées, la culture, voire la diffusion d’épidémies.
	Mondialisation I et II
	Deux périodes distinctes de l’intensification de l’intégration de l’économie mondiale : la première s’étend des années antérieures à 1870 jusqu’au déclenchement de la Première Guerre mondiale en 1914 et la seconde s’étend de la fin de la Seconde Guerre mondiale jusqu’au 21e siècle en cours. Voir également : mondialisation.
	monnaie
	La monnaie est un moyen d’échange comprenant les billets de banque, les dépôts bancaires ou tout autre élément qui puisse être utilisé comme moyen de paiement, et qui est accepté parce que d’autres peuvent l’utiliser aux mêmes fins. Le « parce que » précédent est important : c’est ce qui distingue les échanges rendus possibles par la monnaie d’une économie de troc.
	monnaie au sens large
	La quantité de monnaie au sens large dans l’économie est mesurée par le stock de monnaie en circulation. Celle-ci est définie comme la somme de monnaie bancaire et de base monétaire qui est possédée par les acteurs non-bancaires. Voir également : monnaie ayant cours légal, monnaie bancaire.
	monnaie bancaire
	Monnaie créée par les banques commerciales lorsqu’elles octroient des crédits aux entreprises et ménages. La monnaie bancaire est un passif des banques commerciales.
	monopole
	Une entreprise qui est l’unique vendeur d’un produit n’ayant pas de substituts proches. Se dit aussi d’un marché avec un seul vendeur. Voir également : pouvoir de monopole, monopole naturel.
	monopole naturel
	Un procédé de production dans lequel la courbe de coût moyen à long terme a une pente suffisamment négative pour rendre impossible une concurrence durable entre les entreprises sur ce marché.
	moyen terme (modèle de)
	Le terme ne définit pas une période temporelle, mais ce qui est endogène. Dans ce cas, le stock de capital, la technologie et les institutions sont exogènes. La production, l’emploi, les prix et les salaires sont endogènes. Voir également : biens d’équipement, technologie, institutions, court terme (modèle de), long terme (modèle de).
	multiplicateur
	 Voir : multiplicateur budgétaire.
	multiplicateur budgétaire
	Le changement total (direct et indirect) du niveau de production causé par un changement initial du niveau des dépenses publiques. Voir également : relance budgétaire, politique budgétaire, demande agrégée (ou globale).
	neutre en termes de répartition
	Une mesure qui n’est ni progressive, ni régressive de sorte qu’elle n’altère pas la répartition des revenus. Voir également : progressive (mesure), régressive (mesure).
	New Deal
	Programme du Président des États-Unis, Franklin Roosevelt, qui débuta en 1933 et consistait à mener des travaux publics d’urgence et des programmes d’assistance pour employer des millions de travailleurs. Il établit les structures de base des programmes sociaux caractérisant l’État social moderne, des politiques de l’emploi et des règlementations.
	niveau de subsistance
	Le niveau de vie (mesuré par la consommation ou le revenu) de sorte que la population est stable (ni augmentation, ni baisse).
	nivellement par le bas
	Concurrence autodestructrice entre des pays ou régions, qui se traduit par une baisse des salaires et une moindre régulation afin d’attirer les investissements étrangers dans une économie mondialisée.
	norme sociale
	Un accord commun entre la plupart des membres d’une société sur ce que les individus devraient faire dans une situation donnée, quand leurs actions affectent les autres.
	nuisance publique
	L’équivalent négatif d’un bien public. Elle est non rivale dans le sens où la consommation d’un individu donné de la nuisance publique ne réduit pas sa consommation pour les autres.
	obligation
	Un type d’actif financier où l’émetteur s’engage à payer au détenteur un montant donné dans le temps. Connu également sous le terme : obligations de sociétés.
	obligation d’État
	Un instrument financier émis par les États, promettant de payer des flux d’argent à des périodes déterminées.
	obligations adossées à des actifs (CDO en anglais)
	Un instrument financier structuré (un produit dérivé) consistant en une obligation ou un bon négociable adossés à une combinaison de titres à revenu fixe. L’effondrement de la valeur de ces instruments qui étaient adossés à des prêts hypothécaires « subprimes » fut un facteur important de la crise financière de 2007-2008.
	offre minimale acceptable
	Dans le jeu de l’ultimatum, c’est la plus petite offre proposée par l’Offreur qui ne sera pas rejetée par le Répondant. S’applique généralement aux situations de négociation pour indiquer l’offre la moins favorable qui serait acceptée.
	oligopole
	Un marché avec un petit nombre de vendeurs, donnant à chaque vendeur un certain pouvoir de marché.
	option de réserve
	L’alternative de second rang d’un individu parmi toutes les options dans une transaction particulière. Connu également sous le terme : option de rechange. Voir également : prix de réserve.
	ordre limité
	La combinaison annoncée d’un prix et d’une quantité pour un actif, qui doit être vendu ou acheté.
	paradoxe de Leontief
	Le constat inattendu de Wassily Leontief que les exportations américaines étaient intensives en main d’œuvre et les importations à forte intensité capitalistique. Ce résultat était incompatible avec les prédictions des théories économiques : un pays où le capital est abondant (comme les États-Unis) devrait exporter des biens qui utilisent beaucoup de capital dans leur production.
	paradoxe de l’épargne
	Si un individu unique décide de consommer moins, son épargne augmentera ; mais si tout le monde décide de consommer moins, il est possible que l’épargne dans son ensemble diminue au lieu d’augmenter. La tentative d’augmenter l’épargne est contrecarrée si l’augmentation du taux d’épargne n’est pas suivie d’une hausse de l’investissement (ou d’autres sources de la demande agrégée telles que la dépense publique en biens et services). ll en résulte alors une baisse de la demande agrégée et de la production, ce qui implique que l’épargne n’augmente pas.
	Pareto-dominant
	L’allocation A domine au sens de Pareto l’allocation B si au moins une partie voit sa situation améliorée avec A au lieu de B, sans qu’aucune partie ne voit sa situation dégradée par A. Voir également : Pareto-efficace.
	Pareto-efficace
	Une allocation ayant la propriété qu’il n’y a aucune allocation alternative techniquement possible qui serait plus avantageuse pour au moins une personne sans que quelqu’un d’autre n’en pâtisse.
	parité de pouvoir d’achat (PPA)
	Une correction statistique qui permet de comparer la quantité de biens et de services que des individus peuvent acheter dans des pays différents avec des devises différentes. Voir également : prix constants.
	passager clandestin
	Comportement qui consiste à bénéficier des contributions d’autrui à un projet coopératif sans y contribuer soi-même.
	passif
	Toute chose de valeur qui est due. Voir également : bilan, actif.
	perte de biodiversité (taux de)
	Proportion d’espèces qui disparaissent chaque année.
	perte sèche
	Une perte de surplus total par rapport à une allocation Pareto-efficace.
	plancher zéro
	Cela renvoie au fait que le taux d’intérêt nominal ne peut pas être négatif ; il y a donc un plancher au taux d’intérêt nominal qui peut être fixé à zéro par la banque centrale. Voir également : quantitative easing (QE).
	point de bascule
	Un équilibre instable à la frontière entre deux régions caractérisées par des mouvements différents d’une variable. Si la variable prend une valeur d’un côté, elle bouge dans une direction ; de l’autre côté, elle bouge dans l’autre direction. Voir également : bulle des prix des actifs.
	point de bascule (environnemental)
	Un état de l’environnement au-delà duquel un processus (généralement un processus de dégradation) devient auto-entretenu, à cause des effets de rétroaction positive. D’un côté du seuil critique, les processus de dégradation environnementale se limitent d’eux-mêmes. De l’autre côté, les effets de rétroaction positive mènent à une dégradation environnementale accélérée et auto-entretenue. Voir également : rétroaction positive (effet de).
	politique anti-trust (lutte contre les ententes)
	Politiques publiques et lois visant à limiter le pouvoir de monopole et empêcher la formation de cartels. Connu également sous le terme : politique de concurrence.
	politique budgétaire
	Changements des impôts ou de la dépense publique afin de stabiliser l’économie. Voir également : relance budgétaire, multiplicateur budgétaire, demande agrégée (ou globale).
	politique de concurrence
	Politiques publiques et lois visant à limiter le pouvoir de monopole et empêcher la formation de cartels. Connu également sous le terme : politique anti-trust (lutte contre les ententes).
	politique de dépollution
	Une politique qui a pour objectif de réduire (lutter contre) les dommages environnementaux. Voir également : dépollution.
	politique de pré-distribution
	Actions publiques qui affectent les dotations des individus et leurs valeurs, dont la distribution du revenu marchand et de la richesse privée. L’éducation, le salaire minimum et les mesures de lutte contre les discriminations sont des exemples de ce type d’actions. Voir également : politique de redistribution.
	politique de redistribution
	Impôts, transferts monétaires et en nature de l’État qui génèrent une redistribution du revenu final différente de celle du revenu marchand. Voir également : politique de pré-distribution.
	politique environnementale fondée sur les prix
	Politique qui utilise une taxe ou une subvention pour influencer les prix, dans le but d’internaliser les effets externes sur l’environnement des choix d’un individu.
	politique environnementale fondée sur les quantités
	Politiques qui visent des objectifs environnementaux en utilisant des interdictions, des plafonnements et des réglementations.
	politique monétaire
	Actions de la banque centrale (ou du gouvernement) visant à influencer l’activité économique via des changements des taux d’intérêt ou des prix des actifs financiers. Voir également : quantitative easing (QE).
	politique protectionniste
	Mesures mises en place par un gouvernement pour limiter les échanges commerciaux ; en particulier, pour réduire la quantité d’importations dans l’économie. Ces mesures sont conçues pour protéger les industries locales de la concurrence extérieure. Elles peuvent prendre différentes formes, comme des taxes sur les biens importés ou des quotas sur les importations.
	politique prudentielle
	Une politique qui accorde beaucoup d’importance à la réduction de la probabilité d’un résultat désastreux, même si elle est coûteuse en termes de renonciation à d’autres objectifs. Une telle approche est souvent prônée quand il existe une grande incertitude sur les conditions dans lesquelles un résultat désastreux pourrait arriver.
	politiques de l’offre
	Un ensemble de politiques économiques visant à améliorer le fonctionnement de l’économie en augmentant la productivité et la compétitivité internationale et en réduisant les profits après impôts et les coûts de production. Ces politiques incluent celles visant à diminuer la taxation des profits, à durcir les conditions d’obtention des allocations chômage, à changer la législation pour faciliter le licenciement et à réformer les politiques de concurrence pour réduire le pouvoir de monopole. Connu également sous le terme : réformes du côté de l’offre.
	population active
	Le nombre de personnes au sein de la population en âge de travailler qui ont ou aimeraient avoir un emploi rémunéré. Ils sont soit employés (cela inclut les indépendants), soit au chômage. Voir également : taux de chômage, taux d’emploi, taux de participation.
	population en âge de travailler
	Une convention statistique qui, dans plusieurs pays, s’applique à toutes les personnes âgées de 15 à 64 ans.
	population inactive
	Personnes dans la population en âge de travailler qui ne sont ni employées, ni à la recherche active d’un travail rémunéré. C’est le cas, par exemple, des personnes restant à la maison pour élever leurs enfants, qui ne sont pas considérées comme faisant partie de la main d’œuvre et sont par conséquent comptées dans les statistiques comme étant « inactifs ».
	pouvoir
	La capacité à faire (et obtenir) ce que l’on désire en opposition aux intentions des autres, habituellement par la force ou la menace de sanctions.
	pouvoir de marché
	Une caractéristique d’une entreprise qui peut vendre sa production à des prix différents, de telle sorte qu’elle agit en fixant les prix (plutôt qu’en les prenant tels quels).
	pouvoir de monopole
	Le pouvoir qu’une entreprise a pour contrôler son propre prix. Moins il y a de biens substituables proches disponibles, plus le pouvoir de l’entreprise est important pour fixer les prix. Voir également : monopole.
	pouvoir de négociation
	Le degré d’avantage qu’a un individu dans la capture d’une plus grande part des rentes résultant d’une interaction.
	préférence révélée
	Une façon d’étudier les préférences en imputant les motivations d’un individu (ses préférences) à partir de l’observation de ses actions.
	préférences
	Une description du bénéfice ou du coût que nous associons à chaque résultat possible.
	préférences sociales
	Les préférences qui accordent une valeur à ce qu’il advient des autres, quand bien même cela résulterait en des gains inférieurs pour soi.
	preneur de prix
	Caractéristique des producteurs et des consommateurs qui ne peuvent pas bénéficier d’une transaction à un prix autre que celui à l’équilibre du marché concurrentiel. Ils n’ont aucun pouvoir pour influencer le prix du marché.
	principe du pollueur-payeur
	Une orientation pour la politique environnementale selon laquelle ce sont ceux qui imposent aux autres des conséquences environnementales négatives qui devraient payer pour les dommages causés, par des taxes ou d’autres moyens.
	prix constants
	Prix corrigés de l’augmentation des prix (inflation) ou de leur baisse (déflation) de telle sorte qu’une unité de monnaie représente toujours le même pouvoir d’achat à différentes périodes de temps. Voir également : parité pouvoir d’achat.
	prix corrigé de l’inflation
	Prix qui tient compte de l’évolution du niveau général des prix.
	prix d’équilibre
	À ce prix, il n’y a ni excès d’offre, ni excès de demande. Voir également : équilibre.
	prix de réserve
	Le plus petit prix auquel on est prêt à vendre un bien (garder le bien pour soi est l’option de réserve potentielle du vendeur). Voir également : option de réserve.
	prix hédoniques
	Une méthode utilisée pour déterminer la valeur économique de caractéristiques environnementales ou perçues dont le prix n’est pas fixé mais qui influencent le prix d’un bien commercialisé. Cela permet à un chercheur de donner un prix à des caractéristiques difficiles à quantifier. Les estimations sont basées sur les préférences révélées des individus, c’est-à-dire le prix qu’ils sont prêts à payer pour une chose par rapport à une autre.
	prix relatif
	Le prix d’un bien ou d’un service relatif à un autre (habituellement exprimé sous forme d’un ratio).
	problème de choix sous contrainte
	Ce problème se pose quand nous réfléchissons à la manière de faire le meilleur choix pour nous, étant donné nos préférences et contraintes et lorsque les choses désirées sont rares. Voir également : problème d’optimisation sous contrainte.
	problème de l’offre
	 Voir : côté « offre ».
	problème d’optimisation sous contrainte
	Problèmes dans lesquels une personne doit choisir la quantité d’une ou plusieurs variables afin de réaliser un objectif (tel que maximiser son profit) sous une contrainte déterminant l’ensemble des possibles (comme la courbe de demande).
	processus de déséquilibre
	Une variable économique pourrait se trouver modifiée soit parce que les choses qui déterminent la valeur d’équilibre de cette variable ont changé (ajustement de l’équilibre) ou parce que le système n’est pas à l’équilibre, de sorte qu’il existe des forces de changement qui sont internes au modèle en question (processus de déséquilibre). Le processus de déséquilibre s’applique quand l’économie se déplace vers un équilibre stable (qui lui-même ne se déplace pas) ou s’éloigne d’un point de bascule (un équilibre instable).
	procyclique
	Tendance à bouger dans la même direction que la production globale et l’emploi au cours du cycle économique. Voir également : contracyclique.
	production agrégée
	La production totale au sein d’une économie, agrégeant tous les secteurs et toutes les régions.
	productivité du capital
	Production par unité de bien d’équipement. Voir également : productivité du travail.
	productivité du travail
	Quantité totale produite divisée par le nombre d’heures ou une autre mesure du facteur travail.
	productivité marginale
	La quantité additionnelle produite en utilisant une unité additionnelle d’un facteur en particulier, en gardant les autres facteurs constants.
	productivité marginale des dépenses de dépollution
	Le taux marginal de transformation (TMT) des coûts de réduction de la pollution en termes d’amélioration de l’environnement. C’est la pente de la frontière des possibles. Voir également : taux marginal de transformation, frontière des possibles.
	productivité moyenne
	Quantité totale produite divisée par un facteur de production particulier, par exemple par travailleur (divisée par le nombre de travailleurs) ou par travailleur et par heure (production totale divisée par le nombre total d’heures de travail).
	produit dérivé
	Un instrument financier sous la forme d’un contrat qui peut être échangé, dont la valeur est basée sur la performance des actifs sous-jacents tels que des actions, obligations ou des biens immobiliers. Voir également : obligations adossées à des actifs (CDO en anglais).
	produit différencié
	Un produit d’une seule entreprise qui a des caractéristiques uniques qui le différencient des produits des autres entreprises.
	produit intérieur brut (PIB)
	Une mesure de la valeur marchande de la production de biens et services finaux dans l’économie au cours d’une période donnée. La production de biens intermédiaires qui sont des intrants de la production finale est exclue pour éviter un double comptage.
	profit économique
	Les recettes d’une entreprise auxquelles on soustrait les coûts totaux (y compris le coût d’opportunité du capital).
	profit économique nul
	Un taux de profit égal au coût d’opportunité du capital. Voir également : profits normaux, coût d’opportunité du capital.
	profits normaux
	Correspondent aux profits économiques nuls et impliquent que le taux de profit est égal au coût d’opportunité du capital. Voir également : profit économique, coût d’opportunité du capital.
	progressive (mesure)
	Une dépense ou un transfert qui en proportion augmente davantage les revenus des ménages pauvres que ceux des plus riches. Voir également : régressive (mesure).
	progrès technologique
	Un changement de technologie qui réduit la quantité de ressources (travail, machines, terres, énergie, temps) requises pour produire une quantité donnée de production.
	propension marginale à consommer (PmC)
	La variation de la consommation quand le revenu disponible varie d’une unité.
	propension marginale à importer
	La variation des importations totales associée à une variation du revenu total.
	propriété
	Le droit d’utiliser et d’exclure des tiers de l’usage d’une chose tout en ayant le droit de vendre le bien possédé.
	propriété privée
	Une chose est une propriété privée si la personne qui la possède a le droit d’en exclure d’autres, de bénéficier de son utilisation et de l’échanger avec d’autres.
	quantitative easing (QE)
	L’achat d’actifs financiers par la banque centrale dans le but de réduire les taux d’intérêt quand la politique monétaire conventionnelle est inefficace, car le taux d’intérêt directeur a atteint le plancher zéro. Voir également : plancher zéro.
	quota
	Une limite imposée par le gouvernement sur le volume des importations pouvant entrer dans l’économie au cours d’une période donnée.
	rareté
	Se dit d’une bien qui est désiré et pour lequel il y a un coût d’opportunité à en posséder davantage.
	ratio de levier (hors banques)
	La valeur totale du passif divisée par celle de l’actif.
	ratio de levier (pour des banques ou ménages)
	La valeur des actifs divisée par la participation en capital dans ces actifs.
	rationnement du crédit
	Le processus par lequel ceux qui ont moins de richesses empruntent à des conditions défavorables par rapport à ceux qui possèdent plus de richesses.
	rattrapage économique
	Le processus par lequel beaucoup d’économies (mais pas toutes) dans le monde parvinrent à combler l’écart entre la première économie mondiale et leur propre économie.
	récession
	Le Bureau National pour la Recherche Économique des États-Unis (NBER) la définit comme une période de déclin de la production. Elle prend fin quand l’économie recommence à croître. Une autre définition est une période lors de laquelle le niveau de production est inférieur à son niveau normal, même si l’économie est en croissance. Elle se poursuit jusqu’à ce que la production augmente suffisamment pour atteindre à nouveau le volume normal. Le problème de cette définition alternative est que la « normalité » du niveau de production est un concept subjectif.
	recette marginale
	La hausse de recette obtenue en augmentant la quantité de Q à Q + 1.
	recherche et développement
	Dépenses effectuées par une entité privée ou publique afin de créer de nouvelles méthodes de production, de nouveaux produits ou toute autre nouvelle connaissance importante sur le plan économique.
	réciprocité
	Un type de préférence où l’on est bienveillant et disposé à aider ceux qui sont bienveillants et serviables, et où l’on n’est ni bienveillant, ni disposé à aider ceux qui ne se montrent pas serviables et bienveillants.
	régressive (mesure)
	Une dépense ou un transfert qui en proportion augmente davantage les revenus des ménages riches que ceux des plus pauvres. Voir également : progressive (mesure).
	relance budgétaire
	L’utilisation par le gouvernement de la politique budgétaire (via une combinaison de baisse des taxes et de hausse des dépenses) dans le but d’augmenter la demande globale. Voir également : multiplicateur budgétaire, politique budgétaire, demande agrégée (ou globale).
	relation du type principal–agent
	Il s’agit d’une relation asymétrique dans laquelle une partie (le principal) bénéficie d’une action ou d’un attribut d’une autre partie (l’agent) pour laquelle les informations du principal ne sont pas suffisantes pour faire appliquer un contrat complet. Voir également : contrat incomplet. Connu également sous le terme : problème du type principal-agent.
	rémunération à la performance
	Un salaire qui varie, au moins partiellement, selon la performance d’un employé. Voir également : rémunération à la pièce.
	rémunération à la pièce
	Un type d’emploi où l’employé est payé une somme fixe pour chaque unité produite.
	rendement
	Le taux implicite de rendement que l’acheteur obtient sur son argent en achetant une obligation au prix du marché.
	rendements d’échelle constants
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production double le niveau de la production. La forme de la courbe de coût moyen de l’entreprise à long terme dépend des rendements d’échelle dans la production mais également de l’effet d’échelle sur les prix que l’entreprise paye pour ses facteurs de production. Voir également : rendements d’échelle croissants, rendements d’échelle décroissants.
	rendements d’échelle croissants
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production fait plus que doubler le niveau de la production. La forme de la courbe de coût moyen à long terme de l’entreprise dépend non seulement des rendements d’échelle dans la production mais également de l’effet d’échelle sur les prix que l’entreprise paye pour ses facteurs de production. Connu également sous le terme : économies d’échelle. Voir également : rendements d’échelle décroissants, rendements d’échelle constants.
	rendements d’échelle décroissants
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production fait moins que doubler la quantité produite. Connu également sous le terme : déséconomies d’échelle. Voir également : rendements d’échelle croissants.
	rendements décroissants
	Une situation dans laquelle l’utilisation d’une unité supplémentaire d’un facteur de production résulte en une hausse de la production inférieure à celle générée par la hausse de l’unité précédente. Connu également sous le terme : rendements marginaux décroissants de la production
	rendements marginaux décroissants
	Une propriété de certaines fonctions de productions pour lesquelles chaque unité additionnelle d’un facteur de production se traduit par une hausse de la production totale inférieure à celle résultant de l’unité précédente.
	rendements marginaux décroissants de la consommation
	Plus l’individu consomme, et plus la valeur qu’attribue un individu à une unité additionnelle de consommation décroît. Connu également sous le terme : utilité marginale décroissante.
	rendements moyens décroissants du travail
	Une situation dans laquelle, plus on augmente la quantité de travail  utilisée dans un processus de production donné, plus la productivité moyenne du travail décroît.
	rente de déséquilibre
	La rente économique qui survient lorsqu’un marché n’est pas en équilibre, par exemple lorsqu’il y a un excès de demande ou d’offre sur un marché pour un bien ou un service. A contrario, les rentes qui surviennent à l’équilibre sont appelées rentes d’équilibre.
	rente d’emploi
	La rente économique qu’un travailleur reçoit quand la valeur nette de son emploi excède la valeur nette de son alternative de second rang (c’est-à-dire, être au chômage). Connu également sous le terme : coût de la perte d’emploi.
	rente d’équilibre
	Rente dans un marché qui est à l’équilibre. Connu également sous le terme : rentes stationnaires ou persistantes.
	rente économique
	Le surcroît de paiement ou d’un autre bénéfice reçu par l’individu par rapport à ce qu’il aurait reçu avec son alternative de second rang (ou option de réserve). Voir également : option de réserve.
	rente politique
	Le montant d’un paiement ou d’un autre bénéfice excédant la seconde meilleure alternative d’un individu (position de réserve) qui existe en raison de la position politique de l’individu. La position de réserve dans ce cas renvoie à la situation de l’individu en l’absence d’une position politique privilégiée. Voir également : rente économique.
	rentes de monopole
	Une forme de profits économiques qui proviennent de la concurrence limitée pour la vente du produit de l’entreprise. Voir également : profits économiques.
	rentes d’innovation
	Surplus de profits par rapport au coût d’opportunité du capital qu’un innovateur génère en introduisant une nouvelle technologie, structure organisationnelle ou stratégie de marketing. Connu également sous le terme : rentes schumpétériennes.
	rentes schumpétériennes
	Une autre façon, équivalente, de désigner les rentes d’innovation. Connu également sous le terme : rentes d’innovation.
	réserves (ressources naturelles)
	La quantité d’une ressource naturelle qu’il est économiquement possible d’extraire étant donné les technologies existantes. Voir également : ressources (naturelles).
	responsabilité (au sens de avoir à répondre de)
	L’obligation pour un décideur (ou une organisation) de répondre aux besoins et souhaits des personnes affectées par ses décisions.
	responsabilité économique
	Responsabilité possible grâce à des processus économiques, notamment la concurrence entre des entreprises ou d’autres entités au sein desquelles ne pas tenir compte de ceux affectés se traduirait par des pertes en profits ou une faillite d’entreprise. Voir également : responsabilité (au sens de avoir à répondre de), responsabilité politique.
	responsabilité politique
	responsabilité exercée à travers des processus politiques comme les élections, le contrôle par un gouvernement élu, ou la consul­tation des citoyens concernés. Voir également : responsabilité, responsabilité économique.
	ressource commune
	Un bien rival dont personne ne peut être exclu de la jouissance. Connu également sous le terme : ressource de propriété commune.
	ressources (naturelles)
	La quantité totale estimée d’une substance dans la croûte terrestre. Voir également : réserves (ressources naturelles).
	rétroaction négative (effet de)
	Un processus par lequel un changement initial enclenche un processus qui atténue le changement initial. Voir également : rétroaction positive (effet de).
	rétroaction positive (effet de)
	Un processus par lequel un changement initial déclenche un processus qui amplifie le changement initial. Voir également : rétroaction négative (effet de).
	revenu
	Le montant de profits, d’intérêts, de rentes, de salaires, et les autres paiements (y compris les transferts de l’État) reçus, net des impôts payés, mesuré sur une période donnée telle qu’une année. Le revenu correspond à la quantité maximale qu’un individu peut consommer sans modifier sa richesse. Connu également sous le terme : revenu disponible. Voir également : revenu brut.
	revenu brut
	Revenu avant impôt. Inclut la dépréciation. Voir également : revenu, revenu net.
	revenu disponible
	Le revenu disponible après paiement des impôts et réception des transferts de l’État.
	revenu final
	Une mesure de la valeur des biens et services qu’un ménage peut consommer à partir de son revenu disponible. Il est égal au revenu disponible moins la TVA payée, auquel on ajoute la valeur des services publics reçus.
	revenu net
	Revenu brut moins la dépréciation. Voir également : revenu, revenu brut, dépréciation.
	revenus d’activité
	Salaires et tout autre type de revenu tiré du travail.
	révolution capitaliste
	De rapides avancées technologiques combinées à l’émergence d’un nouveau système économique.
	Révolution industrielle
	Une vague d’avancées technologiques et de changements organisationnels qui a commencé en Grande-Bretagne au 18e siècle, et qui a transformé une économie basée sur l’agriculture et l’artisanat en une économie du commerce et de l’industrie.
	richesse
	Stock des choses que l’on possède, ou valeur de ce stock. Cela comprend la valeur de marché de la maison, voiture, terre, immeuble, machine ou autre bien d’équipement que l’on possède, ainsi que les actifs financiers comme les actions ou obligations. On y soustrait toutes les dettes, par exemple le prêt hypothécaire à la banque. On y ajoute les dettes que d’autres personnes ont à notre égard.
	richesse cible
	Le niveau de richesse qu’un ménage cherche à détenir, en se fondant sur ses objectifs économiques (ou préférences) et ses attentes. On suppose que les ménages essayent, autant que possible, de maintenir ce niveau de richesse face aux changements de leur situation économique.
	risque de défaut
	Le risque que le crédit octroyé sous forme de prêts ne soit pas remboursé.
	risque de liquidité
	Le risque qu’un actif ne puisse pas être échangé assez rapidement contre du liquide pour éviter une perte financière.
	risque d’expropriation
	La probabilité qu’un bien soit retiré à son propriétaire par l’État ou un autre acteur.
	risque idiosyncratique
	Un risque qui affecte seulement un petit nombre d’actifs au même moment. Les traders peuvent presque éliminer leur exposition à ces risques par la détention d’un portefeuille d’actifs diversifiés affectés par des risques différents. Connu également sous le terme : risque diversifiable.
	risque systématique
	Un risque qui affecte tous les actifs dans un marché, de sorte qu’il n’est pas possible pour les investisseurs de réduire leur exposition au risque en détenant une combinaison d’actifs diversifiés. Connu également sous le terme : risque non diversifiable.
	risque systémique
	Un risque qui menace le système financier.
	ruée bancaire
	Une situation dans laquelle les déposants retirent leur argent d’une banque parce qu’ils ont peur qu’elle fasse faillite et ne puisse plus rembourser ses dettes (en ne remboursant pas les fonds dus aux déposants). Connu également sous le terme : panique bancaire.
	salaire
	La quantité d’argent qu’un employeur offre à un travailleur. Connu également sous le terme : salaire nominal.
	salaire d’efficience
	Le paiement qu’un employeur fait qui est supérieur au salaire de réserve d’un employé, afin de motiver ce dernier à fournir plus d’effort dans son travail que ce qu’il ne fournirait sinon. Voir également : modèle du salaire d’efficience, rente d’emploi.
	salaire de réserve
	Ce qu’un employé pourrait obtenir comme salaire dans un autre emploi, ou via les allocations chômage ou tout autre type d’aide, s’il n’était pas employé dans son poste actuel.
	salaire minimum statutaire
	Un niveau minimum de rémunération déterminé par la loi, pour les travailleurs en général ou pour un type spécifique. L’objectif d’un salaire minimum est de garantir un certain niveau de vie aux travailleurs faiblement rémunérés et d’empêcher l’exploitation. Beaucoup de pays, y compris le Royaume-Uni et les États-Unis, ont une législation sur le salaire minimum. Connu également sous le terme : salaire minimum.
	salaire nominal
	Le montant reçu en paiement d’un travail, dans une monnaie spécifique. Connu également sous le terme : salaire. Voir également : salaire réel.
	salaire réel
	Le salaire nominal ajusté afin de tenir compte des changements de prix à travers différentes périodes. Il mesure la quantité de biens et de services qu’un travailleur peut acheter avec son salaire. Voir également : salaire nominal.
	sauvetage des banques
	L’État achète une participation au capital d’une banque, ou tout autre intervention pour l’empêcher de faire faillite.
	sélection adverse
	Le problème subi par les parties à un échange quand les conditions proposées par l’une pousse certains partenaires de l’échange à renoncer à l’échange. Un exemple est l’asymétrie d’information dans le domaine des assurances : si le prix est assez élevé, les seules personnes qui achèteront l’assurance médicale seront celles qui savent qu’elles sont malades (mais l’assureur ne le sait pas). Cela va conduire à de nouvelles hausses de prix pour couvrir les coûts. La sélection adverse est également désignée comme le problème des « attributs cachés » (le fait d’être déjà malade est l’attribut caché), à distinguer du problème des « actions cachées » constitué par l’aléa moral. Voir également : contrat incomplet, aléa moral, asymétrie d’information.
	séparation de la propriété et du contrôle
	La caractéristique de certaines entreprises au sein desquelles les dirigeants forment un groupe distinct des propriétaires.
	solde budgétaire de l’État
	La différence entre les recettes fiscales de l’État et les dépenses publiques (y compris les achats de biens et services des pouvoirs publics, l’investissement et les dépenses en transferts, comme les retraites et les allocations chômage). Voir également : déficit budgétaire public, excédent budgétaire public.
	solvable
	Une entreprise ou un individu dont la richesse nette est positive ou nulle. Par exemple, une banque pour laquelle l’actif est supérieur au passif (ce qu’elle doit). Voir également : insolvable.
	sophisme de composition
	Fausse déduction que ce qui est vrai pour les parties d’un ensemble (un ménage, par exemple) doit être vrai pour l’ensemble (dans ce cas, l’économie dans son ensemble). Voir également : paradoxe de l’épargne.
	spécialisation
	Elle apparaît quand un pays ou toute autre entité produit une gamme de biens et services plus étroite que ceux qu’ils consomment ; il leur faut acquérir par l’échange les biens et services qu’ils ne produisent pas.
	spéculation
	L’achat et la vente d’actifs afin de tirer profit d’un changement non anticipé dans leur prix.
	spirale salaires-prix
	Elle apparaît quand une augmentation initiale des salaires dans l’économie est suivie d’une augmentation du niveau des prix, qui est suivie d’une augmentation des salaires, et ainsi de suite. Peut aussi être initiée par une augmentation initiale du niveau des prix.
	stabilisateurs automatiques
	Caractéristiques du système fiscal et de transferts dans une économie qui ont pour effet d’atténuer une expansion ou une contraction de l’économie. Un exemple est le système des allocations chômage.
	stagflation
	Inflation élevée persistante combinée à un chômage élevé dans l’économie d’un pays.
	stock
	Une quantité mesurée à un instant t. Ses unités ne dépendent pas du temps. Voir également : flux.
	stocks
	Produits détenus par une entreprise avant leur vente ou leur utilisation, y compris les matériaux bruts et les biens intermédiaires et finaux destinés à la vente.
	stratégie
	Une action (ou un plan d’action) que peut faire un individu lorsqu’il est conscient de la dépendance mutuelle des conséquences pour lui-même et les autres. Les résultats ne dépendent pas seulement des actions de cette personne, mais également des actions des autres.
	stratégie de momentum
	Stratégie de trading basée sur l’idée selon laquelle une nouvelle information n’est pas incorporée instantanément dans le prix, si bien que les prix montrent une corrélation positive sur des périodes courtes.
	stratégie dominante
	Action qui donne à un joueur le gain le plus élevé, indépendamment des actions des autres joueurs.
	substituts
	Deux biens pour lesquels la hausse du prix de l’un cause une augmentation de la quantité demandée de l’autre. Voir également : compléments.
	substituts stratégiques
	Pour deux activités A et B : plus A est réalisé, et moins les bénéfices de réaliser B seront élevés, et plus B est réalisé, et moins les bénéfices de réaliser A seront élevés.
	subvention pigouvienne
	Une subvention publique pour encourager une activité économique qui a des effets externes positifs (par exemple, subventionner la recherche fondamentale).
	surplus collectif
	La somme des rentes économiques de tous les participants d’une interaction. Connu également sous le terme : gains à l’échange.
	surplus du consommateur
	La somme, sur toutes les unités vendues, de la volonté de payer du consommateur moins le prix auquel il a acheté le bien.
	surplus du producteur
	La somme sur toutes les unités vendues du prix auquel l’entreprise vend le bien moins le prix minimum auquel elle aurait été prête à vendre ce même bien.
	surplus total
	Les gains totaux de l’échange reçus par toutes les parties impliquées dans l’échange. Il est mesuré comme la somme des surplus du consommateur et du producteur.
	syndicat
	Une organisation qui est composée majoritairement d’employés, dont les activités principales incluent la négociation des salaires et des conditions de travail de ses membres.
	syndicat inclusif
	Un syndicat, représentant de nombreuses entreprises et secteurs, qui tient compte des conséquences des hausses de salaires sur la création d’emplois dans toute l’économie à long terme.
	système de Bretton Woods
	Un système monétaire international de taux de change fixes mais ajustables, établi à la fin de la Seconde Guerre mondiale. Il remplaça le système de l’étalon-or qui fut abandonné lors de la Grande Dépression.
	système d’innovation
	Les relations entre les entreprises privées, les gouvernements, les institutions éducatives, les scientifiques individuels et les autres acteurs impliqués dans l’invention, la modification et la diffusion de nouvelles technologies, et la façon dont ces interactions sociales sont régies par une combinaison de lois, de politiques publiques, de connaissances et de normes sociales en vigueur.
	système économique
	Organisations économiques dans lesquelles les propriétaires privés de biens d’équipement embauchent et dirigent la main-d’œuvre pour produire des biens et des services à vendre sur les marchés afin de réaliser un profit.
	système politique
	Un système politique détermine comment les gouvernements seront sélectionnés, et comment ces gouvernement vont prendre et mettre en place les décisions qui affectent tous ou la plupart des membres de la population.
	tangence
	Quand deux courbes ont un point en commun mais ne croisent pas. La tangente à une courbe en un point donné est une droite qui touche la courbe à ce point mais ne la croise pas.
	taux d’actualisation
	Une mesure de l’impatience d’une personne : la valeur qu’une personne attribue à une unité additionnelle de consommation dans le présent par rapport à une unité additionnelle de consommation dans le futur. C’est la pente d’une courbe d’indifférence d’une personne pour la consommation présente et future, moins 1. Connu également sous le terme : taux d’actualisation subjectif.
	taux de capitalisation du marché
	Le taux de rendement qui est juste suffisant pour inciter les investisseurs à détenir des parts dans une entreprise en particulier. Il sera élevé si l’entreprise est sujette à un niveau élevé de risque systématique.
	taux de change
	Le nombre d’unités de monnaie domestique qui peut être obtenu contre une unité de devise étrangère. Par exemple, le taux de change du dollar australien contre le dollar américain ($) correspond au nombre de dollars australiens par $. Ici, une augmentation du taux de change correspond à une dépréciation du dollar australien, tandis qu’une  baisse implique une appréciation du dollar australien.
	taux de chômage
	Le nombre de personnes au chômage rapporté à la population active totale. (Notez que le taux d’emploi et le taux de chômage ne se somment pas à 100 %, car ils ont des dénominateurs différents.) Voir également : population active, taux d’emploi.
	taux de chômage stabilisant l’inflation
	Le taux de chômage (à l’équilibre du marché de travail) pour lequel d’inflation est constante. Appelé à l’origine le « taux naturel » du chômage. Voir également : chômage d’équilibre.
	taux de marque
	Le prix moins le coût marginal divisé par le prix. Il est inversement proportionnel à l’élasticité de la demande pour le bien.
	taux d’emploi
	Le ratio du nombre de personnes en emploi sur la population en âge de travailler. Voir également : population en âge de travailler.
	taux de participation
	Le nombre de personnes de la population active rapporté à la population en âge de travailler. Voir également : population active, population en âge de travailler.
	taux de remplacement brut des allocations chômage
	La proportion du dernier salaire brut (avant imposition) qui est reçue (avant imposition) par un individu lorsqu’il est au chômage.
	taux des prêts (bancaires)
	Le taux d’intérêt moyen facturé par les banques commerciales aux entreprises et ménages. Ce taux est généralement supérieur au taux directeur : la différence est la marge ou le spread sur les prêts commerciaux. Connu également sous le terme : taux d’intérêt du marché. Voir également : taux d’intérêt, taux directeur.
	taux d’imposition effectif sur les profits
	On le calcule en prenant le taux de profit avant imposition, en lui soustrayant le taux de profit après imposition et en divisant le total par le taux de profit avant imposition. La fraction est habituellement multipliée par 100 et reportée en pourcentage.
	taux d’intérêt
	Le prix à payer pour augmenter son pouvoir d’achat maintenant. Voir également : taux d’intérêt nominal, taux d’intérêt réel.
	taux d’intérêt (à court terme)
	Le prix d’emprunter de la base monétaire.
	taux (d’intérêt) directeur
	Le taux d’intérêt fixé par la banque centrale, qui s’applique aux banques qui s’empruntent mutuellement de la monnaie centrale ou en empruntent à la banque centrale. Connu également sous le terme : taux de référence, taux officiel rate. Voir également : taux d’intérêt réel, taux d’intérêt nominal.
	taux d’intérêt nominal
	Le taux d’intérêt non corrigé de l’inflation. C’est le taux d’intérêt des banques classiques. Voir également : taux d’intérêt réel, taux d’intérêt.
	taux d’intérêt réel
	Le taux d’intérêt corrigé de l’inflation (c’est-à-dire le taux d’intérêt nominal moins le taux d’inflation). Il représente la quantité de biens obtenus dans le futur quand on renonce aux biens dans le présent. Voir également : taux d’intérêt nominal, taux d’intérêt.
	taux d’utilisation des capacités
	Dans quelle mesure une entreprise, une industrie ou même une économie entière parviennent à produire autant que leurs biens d’équipement et le savoir actuel le leur permettraient.
	taux marginal de substitution (TMS)
	Le compromis qu’une personne est prête à faire entre deux biens. En tout point, c’est la pente de la courbe d’indifférence. Voir également : taux marginal de transformation.
	taux marginal de transformation (TMT)
	La quantité d’un bien qui doit être sacrifiée afin d’obtenir une unité additionnelle d’un autre bien. En tout point, il correspond à la pente de la frontière des possibles. Voir également : taux marginal de substitution.
	taxe pigouvienne
	Une taxe levée sur des activités qui génèrent des effets externes négatifs afin de corriger un résultat de marché inefficace. Voir également : effet externe, subvention pigouvienne.
	Taylorisme
	Innovation dans la gestion qui a pour but de réduire le coût du travail, par exemple en divisant les emplois qualifiés en plusieurs tâches demandant peu de qualification dans l’optique de diminuer les salaires.
	techniquement possible
	Une allocation comprise dans les limites définies par la technologie et la biologie.
	technologie
	Un procédé transformant un ensemble de matériaux et d’autres facteurs de production, y compris la force de travail et les machines, en production.
	technologie dominante
	Une technologie qui produit la même quantité que les technologies alternatives mais à un coût inférieur, et cela indépendamment du prix des facteurs de production. Elle est capable de produire la même quantité que la technologie alternative en utilisant une quantité moindre d’au moins un des facteurs, et pas davantage des autres facteurs.
	technologies à usage général
	Avancées technologiques ayant des applications à de nombreux secteurs, qui peuvent rapidement être améliorées et engendrent d’autres innovations. Les technologies de l’information et de la communication (TIC) et l’électricité sont deux exemples classiques.
	théorie des jeux
	Une branche des mathématiques qui étudie les interactions stratégiques, c’est-à-dire les situations où chaque acteur sait que les bénéfices qu’il reçoit dépendent des actions entreprises par tous les autres. Voir également : jeu.
	titre adossé à des créances hypothécaires (MBS en anglais)
	Un actif financier qui utilise des hypothèques comme collatéral. Les investisseurs reçoivent des paiements dérivés de l’intérêt et du principal des crédits hypothécaires sous-jacents. Voir également : collatéral.
	too big to fail
	Une caractéristique des grandes banques, dont l’existence est essentielle à l’économie si bien qu’elles seront sauvées par l’État en cas de difficulté financière. Si une banque est trop grosse pour faire faillite, elle n’a pas à supporter tous les coûts de ses activités et est davantage susceptible de prendre de plus gros risques. Voir également : aléa moral.
	tragédie des biens communs
	Un dilemme social dans lequel les individus mus par leurs seuls intérêts épuisent une ressource commune, réduisant ainsi les gains de tous. Voir également : dilemme social.
	transferts de l’État
	Dépense de l’État sous la forme de paiements aux ménages ou individus. Les allocations chômage et les pensions de retraite sont des exemples de transferts. Les transferts ne sont pas inclus dans la dépense publique (G) de la comptabilité nationale. Voir également : dépense publique (G).
	transferts en nature
	Dépense publique sous la forme de services gratuits ou subventionnés pour les ménages, plutôt que sous la forme de transferts monétaires.
	transformation des échéances
	La pratique consistant à emprunter de l’argent à court terme et à le prêter à long terme. Une banque, par exemple, reçoit des dépôts, qu’elle promet de rembourser sans préavis ou avec un préavis très court, et elle octroie des prêts de long terme (qui peuvent être remboursés en plusieurs années). Connu également sous le terme : transformation des liquidités.
	transition démographique
	Un ralentissement dans la croissance démographique dû à une baisse du taux de mortalité plus que compensée par une baisse du taux de natalité.
	transmission intergénérationnelle des différences socioéconomiques
	Le processus par lequel le statut économique des enfants à l’âge adulte finit par ressembler à celui des parents. Voir également : élasticité intergénérationnelle, mobilité intergénérationnelle.
	travail salarié
	Un système dans lequel les employés sont payés pour le temps qu’ils passent à travailler pour leur employeurs.
	trilemme de l’économie mondiale
	L’impossibilité pour un pays de combiner une intégration profonde des marchés (à travers les frontières), la souveraineté nationale et une gouvernance démocratique dans un monde globalisé. Développé en premier lieu par l’économiste Dani Rodrik.
	utilité
	Un indicateur numérique de la valeur qu’un individu confère à un résultat possible, de sorte qu’un résultat avec une valeur supérieure sera toujours choisi par rapport à un résultat présentant une valorisation inférieure, lorsque les deux sont disponibles.
	utilité marginale
	L’utilité additionnelle résultant d’une hausse d’une unité d’une variable donnée.
	utilité marginale décroissante
	Une propriété de certaines fonctions d’utilité selon lesquelles chaque unité additionnelle d’une variable donnée résulte en une hausse moindre de l’utilité totale, par rapport à la précédente unité additionnelle. Connu également sous le terme : rendements marginaux décroissants de la consommation.
	valeur actualisée
	La valeur aujourd’hui d’un flux de revenus ou d’autres bénéfices futurs, quand ces flux sont actualisés en utilisant un taux d’intérêt ou le taux d’actualisation de la personne. Voir également : valeur actualisée nette.
	valeur actualisée nette
	La valeur actualisée d’un flux de revenus futurs moins les coûts associés (que ces coûts soient dans le présent ou dans le futur). Voir également : valeur actualisée.
	valeur ajoutée
	Pour un processus de production, c’est la valeur de la production moins la valeur de tous les facteurs de production (appelés les biens intermédiaires). Les biens d’équipement et le travail utilisés dans la production ne sont pas des biens intermédiaires. La valeur ajoutée est égale aux profits avant impôt et aux salaires.
	valeur fondamentale
	 Voir : valeur fondamentale d’une action.
	valeur fondamentale d’une action
	Le prix d’une action basé sur les revenus futurs anticipés et le niveau de risque.
	valeur nette
	Actif moins passif. Voir également : bilan, capitaux propres.
	vente à découvert
	La vente d’un actif emprunté par le vendeur, avec l’intention de le racheter à un prix plus bas. Cette stratégie est adoptée par les investisseurs qui s’attendent à ce que la valeur d’un actif baisse.
	vente en urgence et au rabais (fire sale, en anglais)
	La vente de quelque chose à un prix très bas en raison d’un besoin urgent d’argent du vendeur.
	verrou
	Une conséquence des effets externes de réseau qui créent une concurrence du type « le vainqueur rafle tout ». Le processus concurrentiel résulte en une situation difficile à modifier, même si les utilisateurs de la technologie considèrent qu’il existe une innovation alternative supérieure.
	zone monétaire commune
	Un groupe de pays qui utilisent la même devise. Cela implique qu’il n’y a qu’une seule politique monétaire pour tout le groupe. Connu également sous le terme : union monétaire.
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Comment les États peuvent atténuer les coûteuses fluctuations de l’emploi et du revenu.


  	Les fluctuations de la demande agrégée (ou globale) ont une incidence sur le PIB à travers un mécanisme multiplicateur, car les ménages ont des capacités limitées d’épargne, d’emprunt et de partage des risques.

  	L’augmentation de la taille du secteur public après la Seconde Guerre mondiale est allée de pair avec des fluctuations économiques de plus faible ampleur.

  	Les gouvernements peuvent avoir recours à la politique budgétaire pour stabiliser l’économie, mais de mauvaises politiques peuvent au contraire la déstabiliser.

  	Lorsqu’un seul ménage épargne, sa richesse augmente nécessairement, mais si tous les ménages épargnent, cette affirmation peut ne pas se vérifier, car sans dépenses supplémentaires de l’État ou des entreprises pour contrebalancer la baisse de la demande, le revenu global baissera.

  	Chaque économie nationale est intégrée dans l’économie mondiale. C’est une source de chocs, qui peuvent être favorables comme défavorables, et cela impose des restrictions sur les types de politiques publiques qui peuvent être efficaces.



En août 1960, trois mois avant d’être élu président des États-Unis, le sénateur John F. Kennedy, alors âgé de 43 ans, trouva le temps de passer la journée dans la baie de Nantucket à bord de son bateau, le Marlin. Son équipage du jour comprenait John Kenneth Galbraith et Seymour Harris, économistes à Harvard, et Paul Samuelson, économiste au MIT et futur prix Nobel. Ils n’avaient pas été recrutés pour leurs compétences nautiques. En réalité, mis à part Harris, le sénateur ne les connaissait pas.

Le futur président voulait apprendre « la nouvelle économie » que John Maynard Keynes, un économiste que nous découvrirons plus en détail dans la Section 14.6, avait théorisée en réponse à la Grande Dépression. Kennedy était adolescent durant la décennie précédant la Seconde Guerre mondiale, lorsque les États-Unis et de nombreux autres pays du monde connurent une chute drastique de leur production (pour les États-Unis, nous pouvons le voir sur la Figure 14.1), ainsi qu’un chômage massif qui persista pendant plus de dix ans.

Kennedy avait beaucoup à apprendre. Il admettait volontiers qu’il avait validé de justesse le seul cours d’économie qu’il eût suivi à Harvard. Plus tard, à l’occasion des courses à la voile de la Coupe de l’America, il passa une journée avec Harris à recevoir une leçon particulière, et celui-ci lui donna des textes à lire. Harris continua par la suite à donner des cours particuliers au sénateur, faisant la navette en avion entre Boston, où il travaillait, et Washington DC.

En 1948, Samuelson avait écrit Économie, le premier manuel majeur développant ces nouvelles idées. Harris défendait les mêmes idées économiques dans un livre qu’il édita en 1948, un recueil de 31 essais de 24 contributeurs, intitulé Saving American Capitalism. Il semblait à l’époque que le capitalisme avait besoin d’être sauvé : les économies planifiées de l’Union soviétique et de ses alliés, un modèle présenté comme une alternative au capitalisme, étaient parvenues à éviter complètement la Grande Dépression. Kennedy avait besoin des sciences économiques pour comprendre les politiques publiques susceptibles de promouvoir la croissance économique, réduire le chômage, mais aussi éviter l’instabilité économique.

Nous avons vu dans l’Unité 13 que l’instabilité de l’ensemble de l’économie est caractéristique non seulement des économies essentiellement agricoles, mais aussi des économies capitalistes. La Figure 14.1 représente la croissance annuelle du PIB réel de l’économie américaine depuis 1870.




            [image: Fluctuations de la production et taille du secteur public aux États-Unis (1870–2015) ]



Figure 14.1 
Fluctuations de la production et taille du secteur public aux États-Unis (1870–2015).
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L’amplitude des cycles économiques a diminué de façon considérable après la fin de la Seconde Guerre mondiale. La Figure 14.1 illustre une autre évolution importante à cette période : le rôle grandissant de l’État dans l’économie. La série rouge indique la part des recettes fiscales au niveau fédéral (national), local et étatique dans le PIB américain. C’est une bonne mesure de la taille du secteur public dans l’économie.

La part de l’emploi dans le secteur agricole, dont nous avons vu que c’était l’une des causes de la volatilité de l’économie, est passée de 50 % dans les années 1870 à 20 % au début de la Seconde Guerre mondiale. Il n’y avait cependant aucun signe de stabilisation de l’économie au cours de cette période. Comme nous l’avons vu, les ménages tentent de lisser leur consommation mais n’y parviennent pas toujours, du fait, en partie, de leur capacité à emprunter limitée.

Le fait que les fluctuations de la croissance de la production se soient réduites de façon spectaculaire à mesure que la taille du secteur public augmentait ne signifie pas que l’augmentation de la dépense publique a stabilisé l’économie (rappelez-vous : les corrélations statistiques ne signifient pas la causalité). Il y a cependant de bonnes raisons de penser que la croissance de la série rouge expliquait une partie du lissage de la série en noir. Dans cette unité, nous nous demandons pourquoi le rôle croissant de l’État dans l’économie contribue en partie à expliquer la stabilisation de l’économie dans la seconde partie du 20e siècle.

Ce qu’Harris enseignait à Kennedy était influencé par le contraste entre la volatilité de l’économie avant la Seconde Guerre mondiale et la croissance plus stable, sans récession profonde, qui suivit. Pourquoi les économies connaissent-elles le chômage, l’inflation et l’instabilité de la production, et quelles sont les politiques publiques qui pourraient résoudre ces problèmes ?


	Grande Modération
	Période de faible volatilité de la production globale dans les économies avancées entre les années 1980 et la crise financière de 2008. Le terme fut suggéré par les économistes James Stock et Mark Watson et popularisé par Ben Bernanke, alors président de la Fed.



Dans l’Unité 13, nous avons adopté le point de vue des ménages quand nous considérions le cycle économique, ce qui nous a permis d’établir que les fluctuations en matière d’emploi et de revenu sont coûteuses, et également de voir comment les ménages essayent d’en limiter les conséquences pour leur bien-être. Dans cette unité, nous adoptons le point de vue du décideur public. Comme nous l’avons vu avec la Figure 14.1, l’augmentation importante de la taille du secteur public après la Seconde Guerre mondiale s’est accompagnée d’une réduction de l’amplitude des fluctuations du cycle économique. Après 1990, le lissage du cycle économique des économies avancées s’est même accentué, jusqu’à la crise financière mondiale de 2008. C’est pourquoi la période allant du début des années 1990 à la fin des années 2000 a été qualifiée de Grande Modération.

14.1 La transmission des chocs : le mécanisme du multiplicateur

Dans une économie capitaliste, les dépenses d’investissement privé dépendent des attentes en matière de profits futurs après impôts. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 13, les dépenses liées à des projets d’investissement arrivent généralement par grappe. Deux raisons expliquent cela :


  	les entreprises peuvent adopter une même nouvelle technologie en même temps ;

  	les entreprises peuvent avoir les mêmes croyances concernant la demande future.



Nous avons besoin d’un outil qui nous permette de comprendre comment les décisions des entreprises (et des ménages) d’augmenter ou baisser les dépenses d’investissement affecteront l’économie dans son ensemble. Souvenez-vous que certains ménages sont capables de lisser complètement les chocs temporaires sur leur revenu, alors que, pour les ménages contraints par le crédit, l’augmentation du revenu à la suite de l’obtention d’un emploi ou le passage d’un temps partiel à un temps plein entraînera également une augmentation des dépenses de consommation.


	demande agrégée (ou globale)
	Le total des différentes composantes de la dépense dans l’économie, additionnés pour donner le PIB : Y = C + I + G + X – M. Cela représente la somme totale de la demande (ou de la dépense) en biens et services produits dans l’économie. Voir également : consommation, investissement, dépense publique, exportations, importations.



En conséquence, des changements du revenu actuel auront une incidence sur les dépenses, ce qui a pour effet de modifier le revenu des autres, d’où une amplification par des effets indirects à travers l’économie de l’effet direct d’un choc sur la demande globale (souvent abrégée DG ou DA pour demande agrégée) causé par une augmentation rapide de l’investissement.

Nous montrerons comment les économistes répondent à des questions telles que « quelle serait l’ampleur de l’impact total direct et indirect d’une augmentation des dépenses d’investissement ? » ou « quel serait l’effet d’une baisse des dépenses publiques ? ».

Une statistique appelée le multiplicateur offre une réponse à ces questions. Imaginez qu’une nouvelle technologie soit développée. Il en résulte de nouvelles dépenses dans l’économie ; la production de nouveaux biens d’équipement augmente, tout comme les revenus des personnes qui les produisent. Le flux circulaire de la dépense, du revenu et de la production décrit précédemment dans la Figure 13.6 illustre ce mécanisme.


  	Si l’augmentation totale du PIB est égale à l’augmentation initiale des dépenses : nous disons que le multiplicateur est égal à 1.

  	Si l’augmentation totale du PIB est plus (moins) importante que l’augmentation initiale des dépenses : nous disons que le multiplicateur est supérieur (inférieur) à 1.




	mécanisme du multiplicateur
	Un mécanisme à travers lequel l’effet direct et indirect d’une variation de la dépense autonome affecte la production agrégée (ou globale). Voir également : multiplicateur budgétaire, modèle du multiplicateur.
	fonction de consommation (agrégée ou globale)
	Une équation qui montre comment les dépenses de consommation dans l’économie entière dépendent d’autres variables. Par exemple, dans le modèle du multiplicateur, les autres variables sont le revenu disponible courant et la consommation autonome. Voir également : revenu disponible, consommation autonome.



Pour comprendre pourquoi le PIB pourrait augmenter d’un montant supérieur à l’augmentation initiale des dépenses d’investissement, il nous faut expliquer ce que les économistes appellent l’effet multiplicateur. Pour ce faire, nous combinons les comportements très différents des ménages qui lissent leur consommation et de ceux qui ne le font pas pour représenter la dépense de consommation de l’économie dans son ensemble. Dans cette fonction de consommation globale (ou agrégée), la consommation dépend du revenu courant, entre autres choses. Souvenez-vous que dans le modèle de l’Unité 13, en réponse à une augmentation temporaire de 1 € de leur revenu, les ménages qui lissent leur consommation augmenteront leur consommation d’un montant moindre, voire ne l’augmenteront pas du tout. En revanche, les ménages contraints par le crédit et ceux qui ne lissent pas augmenteront leur consommation actuelle de 1 € en réponse à une hausse temporaire de 1 € de leur revenu.

En 2008, quand les gouvernements envisageaient des augmentations temporaires des dépenses publiques et des baisses d’impôts en réponse à la récession qui suivit la crise financière mondiale, la valeur du multiplicateur fit l’objet d’un débat parmi les décideurs publics et les économistes. Nous reviendrons à ce débat plus tard dans l’unité.

Comme nous allons le voir, le multiplicateur est supérieur à 1 si la dépense de consommation supplémentaire résultant d’une augmentation temporaire du revenu de 1 € est supérieure à zéro, mais inférieure à 1 € (disons, par exemple, 60 centimes).

Après avoir expliqué en quoi il s’agit d’une conséquence du mécanisme multiplicateur, nous montrerons que la validité des hypothèses que nous posons dans le modèle du multiplicateur dépend de l’état de l’économie.

14.2 Le modèle du multiplicateur


	consommation (C)
	Dépense dans des biens de consommation incluant des biens et services de courte durée ainsi que des biens et services de longue durée que l’on appelle biens durables.
	investissement (I)
	Dépense dans des biens d’équipement nouvellement produits (machines et équipements) et dans des bâtiments, y compris de nouveaux logements.



Nous commençons par un modèle simple qui exclut l’État et le commerce international. Dans ce modèle, il y a deux types de dépenses :


  	consommation ;

  	investissement.



Nous supposons que la dépense de consommation agrégée a deux composantes :


  	un montant fixe : combien les gens vont dépenser, indépendamment de leur revenu. Ce montant fixe, également appelé consommation autonome, est représenté par c0 sur l’axe des ordonnées de la Figure 14.2 ;

  	un montant variable : il dépend du revenu courant et est représenté par la droite croissante rouge sur la Figure 14.2.




	consommation autonome
	Consommation qui est indépendante du revenu courant.



Ainsi, nous pouvons écrire la dépense de consommation sous la forme d’une équation, que nous appelons fonction de consommation agrégée :




	propension marginale à consommer (PmC)
	La variation de la consommation quand le revenu disponible varie d’une unité.



Le terme c1 donne l’effet d’une unité supplémentaire de revenu sur la consommation. Il s’agit de la propension marginale à consommer (PmC). Sur la Figure 14.2, la pente de la droite de consommation est égale à la propension marginale à consommer. Une droite de consommation plus pentue indique une consommation plus importante en réponse à un changement de revenu. Une droite plus plate indique que les ménages lissent leur consommation qui, de ce fait, ne varie pas beaucoup lorsque leurs revenus changent. Nous supposons que la propension marginale à consommer est positive, mais inférieure à 1. Cela signifie que seule une partie d’une augmentation de revenu est consommée, le reste est épargné.





            [image: La fonction de consommation agrégée. ]



Figure 14.2 
La fonction de consommation agrégée.









            [image: Consommation autonome : C’est le montant fixe que les ménages dépenseront et qui ne dépend pas du niveau courant de revenu. ]



Consommation autonome



C’est le montant fixe que les ménages dépenseront et qui ne dépend pas du niveau courant de revenu.









            [image: La consommation qui dépend du revenu : La droite croissante reflète la part de la consommation qui dépend du revenu courant (et donc du niveau courant de production). ]



La consommation qui dépend du revenu



La droite croissante reflète la part de la consommation qui dépend du revenu courant (et donc du niveau courant de production).









            [image: Propension marginale à consommer : La pente de la droite de consommation est égale à la propension marginale à consommer. ]



Propension marginale à consommer



La pente de la droite de consommation est égale à la propension marginale à consommer.








Nous travaillerons avec une fonction de consommation agrégée pour laquelle la propension marginale à consommer, c1, est égale à 0,6. Cela signifie qu’une unité de revenu supplémentaire (ici des euros) augmente la consommation de 1 € × 0,6 = 60 centimes.

Naturellement, cette moyenne cache une forte hétérogénéité entre les ménages, dont le niveau de richesse et les contraintes de crédit sont différents. La plupart des ménages sont modestes, et même dans les pays riches, près d’un quart d’entre eux font face à des contraintes de crédit. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 13, le manque de volonté joue également un rôle. Ainsi, pour les ménages contraints par le crédit comme pour ceux qui n’épargnent pas suffisamment avant des baisses prévues du revenu, la consommation suit de près le revenu.

Les ménages disposant de peu de ressources lissent très peu leur consommation lorsque leur revenu baisse substantiellement. La propension marginale à consommer de ce groupe est plus proche de 0,8. Pour la petite fraction de ménages qui détiennent la majorité des ressources, le revenu courant, en revanche, ne détermine que très faiblement la consommation, et leur propension marginale à consommer est plus proche de 0. Cela signifie que pour les ménages riches, une augmentation du revenu courant de 1 € augmenterait leur consommation de quelques centimes seulement.

Le terme c0 dans la fonction de consommation agrégée capture tous les autres déterminants de la consommation qui ne sont pas liés au revenu courant. Littéralement, comme nous l’avons vu, cela désigne le niveau de consommation d’une personne sans revenu, mais ce n’est pas la meilleure façon de l’interpréter. Il s’agit simplement de la part de la consommation qui est indépendante du revenu, et c’est pour cette raison que nous l’appelons consommation autonome.

Puisque seul le revenu courant est explicitement inclus dans la fonction de consommation, les anticipations sur le revenu futur seront incluses dans la consommation autonome. Pour comprendre ce que cela signifie en pratique, rappelez-vous que, d’après l’Unité 13, la consommation changera lorsque les personnes deviennent plus ou moins optimistes quant à leur emploi futur et leurs perspectives de salaire.

La Figure 14.3 illustre la façon dont les anticipations ont eu une incidence sur la consommation durant la crise financière de 2008 et souligne le caractère exceptionnel de cet épisode. Le graphique montre comment la confiance des consommateurs a varié aux États-Unis durant la crise. L’indice de confiance des consommateurs que nous avons utilisé est tiré des enquêtes auprès des consommateurs menées par l’Université du Michigan. Cet indice s’appuie sur des entretiens mensuels avec 500 ménages au cours desquels ils sont interrogés sur leurs attentes quant à leur situation financière et l’économie en général à court et long terme. Le graphique présente également l’évolution de quelques indicateurs macroéconomiques clés : le revenu disponible, la consommation de biens durables, comme les voitures et le mobilier de maison, et la consommation de biens non durables, comme la nourriture. Toutes les séries de la Figure 14.3 sont présentées sous forme d’indices, avec le premier trimestre de 2008 servant de base.




            [image: Craintes et consommation des ménages aux États-Unis pendant la crise financière (T1 2008–T4 2009) ]



Figure 14.3 
Craintes et consommation des ménages aux États-Unis pendant la crise financière (T1 2008–T4 2009).
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On remarque que :


  	La baisse de la consommation de biens non durables est légèrement supérieure à celle du revenu disponible : elle a baissé de 3 % au cours de la période considérée. Contrairement aux prédictions du lissage de la consommation, les ménages étaient suffisamment inquiets pour leur avenir pour ajuster leurs dépenses en biens non durables.

  	La chute de la consommation des biens durables est bien plus considérable que celle du revenu disponible : elle a baissé de 10 % la première année.



Comment expliquer cette baisse soudaine de la consommation de biens durables ? Une explication importante est que les ménages ont soudain pris peur pour l’avenir de leurs emplois, comme l’indique la baisse brutale de l’indice de confiance des consommateurs de la Figure 14.3. L’effondrement de la banque d’investissement Lehman Brothers en septembre 2008, les inquiétudes à propos de la stabilité du système bancaire et un poids plus élevé de l’endettement des ménages causé par la baisse des prix de l’immobilier ont poussé les ménages à reporter à plus tard leurs achats de biens onéreux, comme les voitures et les réfrigérateurs. Il est important de garder à l’esprit que la consommation de biens durables peut facilement être reportée. En ce sens, il s’agit plus d’une décision d’investissement que d’une décision de consommation (bien que les biens durables soient comptabilisés en consommation dans les comptes nationaux). En conséquence, on s’attendrait à ce que la série sur la consommation de biens durables soit plus volatile que celle pour les biens non durables.

Nous montrons maintenant comment un choc se répand dans l’économie. Sur la Figure 14.4, nous représentons la quantité produite par l’économie (sur l’axe des abscisses) et la demande de biens (sur l’axe des ordonnées). Tout est mesuré en termes réels, car ce qui nous intéresse ici, ce sont les conséquences d’une variation de la demande agrégée sur la production et l’emploi.





            [image: Équilibre sur le marché des biens : le graphique du multiplicateur. ]



Figure 14.4 
Équilibre sur le marché des biens : le graphique du multiplicateur.









            [image: Équilibre sur le marché des biens : Le point A est appelé un équilibre sur le marché des biens : l’économie continuera à produire à ce niveau de production, à moins que quelque chose ne modifie les comportements en termes de dépense. ]



Équilibre sur le marché des biens



Le point A est appelé un équilibre sur le marché des biens : l’économie continuera à produire à ce niveau de production, à moins que quelque chose ne modifie les comportements en termes de dépense.









            [image: La première bissectrice : La droite à 45 degrés passant par l’origine montre toutes les combinaisons pour lesquelles la production est égale à la demande agrégée, ce qui signifie que l’économie est en situation d’équilibre sur le marché des biens. ]



La première bissectrice



La droite à 45 degrés passant par l’origine montre toutes les combinaisons pour lesquelles la production est égale à la demande agrégée, ce qui signifie que l’économie est en situation d’équilibre sur le marché des biens.









            [image: Consommation : La première composante de la demande agrégée est la consommation, qui est représentée par la droite de consommation introduite dans la Figure 14.2. ]



Consommation



La première composante de la demande agrégée est la consommation, qui est représentée par la droite de consommation introduite dans la Figure 14.2.









            [image: Investissement : Ajouter l’investissement à la droite de consommation revient à un déplacement parallèle vers le haut. ]



Investissement



Ajouter l’investissement à la droite de consommation revient à un déplacement parallèle vers le haut.








La droite à 45 degrés indique toutes les combinaisons pour lesquelles la production est égale à la demande agrégée. Cela correspond au flux circulaire dont nous avons parlé dans l’Unité 13, où nous avons vu que les dépenses en biens et services dans l’économie (demande agrégée ou globale) sont égales à la production de biens et services de l’économie (production agrégée). Vous le voyez bien car avec une droite à 45 degrés, l’abscisse (production) est égale à l’ordonnée (demande agrégée). On peut donc dire que :



Mais comment sait-on où se trouve l’économie sur la droite à 45 degrés ? Est-elle dans une situation de faible production, qui signifierait un chômage élevé, ou dans une situation de production élevée, qui signifierait un chômage faible ?


	équilibre sur le marché des biens
	Le point où la production égalise la demande globale pour les biens produits dans l’économie domestique. L’économie continuera à produire ce niveau de production à moins qu’un événement ne modifie le comportement en termes de dépenses. Voir également : demande agrégée (ou globale).
	taux d’utilisation des capacités
	Dans quelle mesure une entreprise, une industrie ou même une économie entière parviennent à produire autant que leurs biens d’équipement et le savoir actuel le leur permettraient.



Nous déterminons cette position en analysant les composantes individuelles de la demande agrégée. Nous faisons l’hypothèse que les entreprises sont disposées à offrir n’importe quelle quantité de biens demandée par ceux qui effectuent des achats dans l’économie ; elles n’opèrent pas à pleine utilisation de leurs capacités. Comme nous avons supposé qu’il n’y a pas de dépenses publiques ni de commerce avec d’autres économies, il y a seulement deux composantes de la demande globale dans ce modèle :


  	consommation : nous prenons la droite de consommation introduite dans la Figure 14.2. Puisque la propension marginale à consommer est inférieure à 1, la droite de consommation est moins pentue que la droite à 45 degrés, dont la pente vaut 1 ;

  	investissement : nous faisons l’hypothèse que l’investissement ne dépend pas du niveau de production.



L’équation de demande agrégée s’écrit donc :



Ajouter l’investissement à la droite de consommation ne fait que déplacer cette dernière de manière parallèle, vers le haut. À cet égard, l’investissement est similaire à la consommation autonome. Nous pouvons voir à partir de la Figure 14.4, que la droite de la demande agrégée a comme ordonnée à l’origine c0 + I, une pente de c1, et est plus plate que la droite à 45 degrés.

La Figure 14.4 nous montre ainsi comment est déterminé le niveau de production de l’économie. La production est égale à la demande agrégée (droite à 45 degrés), et la demande agrégée est égale à c0 + c1Y + I (la moins pentue des deux droites), donc l’économie doit être au point A, à l’intersection des deux droites.

Ce même graphique nous indique l’effet d’un changement de la consommation autonome (c0) ou de l’investissement. Nous étudions ces changements exactement de la même façon dont nous avons analysé les changements d’offre et de demande dans l’Unité 11 : nous étudions comment à cause de ce changement, la situation précédente n’est plus un équilibre, puis nous identifions le nouvel équilibre. Le changement attendu est le mouvement de l’ancien vers le nouvel équilibre.

Les changements de la consommation autonome ou de l’investissement déplacent l’ancien équilibre parce qu’ils modifient la demande agrégée, ce qui modifie le niveau de production et d’emploi. Dans la Figure 14.5, nous reprenons le diagramme du multiplicateur et réduisons l’investissement. Nous choisissons une réduction de l’investissement de 1,5 milliard d’euros. Suivez les étapes de la Figure 14.5 pour voir ce qu’il se passe.





            [image: Le multiplicateur en action : récession causée par l’investissement. ]



Figure 14.5 
Le multiplicateur en action : récession causée par l’investissement.









            [image: Équilibre du marché des biens : L’économie commence au point A, à l’équilibre sur le marché des biens. ]



Équilibre du marché des biens



L’économie commence au point A, à l’équilibre sur le marché des biens.









            [image: Baisse de l’investissement : La baisse de l’investissement réduit la demande agrégée de 1,5 milliard d’euros, et l’économie se déplace vers le bas, passant du point A au point B. ]



Baisse de l’investissement



La baisse de l’investissement réduit la demande agrégée de 1,5 milliard d’euros, et l’économie se déplace vers le bas, passant du point A au point B.









            [image: Les entreprises réduisent la production et l’emploi : Avec une demande plus faible, les entreprises réduisent la production et l’emploi. Avec des niveaux de production et d’emploi plus faibles, les revenus baissent de 1,5 milliard d’euros. Il s’agit du mouvement de B vers C. ]



Les entreprises réduisent la production et l’emploi



Avec une demande plus faible, les entreprises réduisent la production et l’emploi. Avec des niveaux de production et d’emploi plus faibles, les revenus baissent de 1,5 milliard d’euros. Il s’agit du mouvement de B vers C.









            [image: Une baisse de la consommation : Une fois que les revenus des ménages baissent, ceux-ci réduisent leur consommation, car ils peuvent être contraints par le crédit. L’équation de consommation nous dit que ce type de comportement mène initialement à une baisse de la consommation agrégée de 0,6 fois la chute du revenu. Il s’agit de la distance entre les points C et D. ]



Une baisse de la consommation



Une fois que les revenus des ménages baissent, ils réduisent leur consommation, car ils peuvent être contraints par le crédit. L’équation de consommation nous dit que ce type de comportement mène initialement à une baisse de la consommation agrégée de 0,6 fois la chute du revenu. Il s’agit de la distance entre les points C et D.









            [image: Les entreprises réduisent à nouveau la production : Les entreprises répondent en réduisant la production, le niveau de production chute et l’économie se déplace du point D vers le point E. ]



Les entreprises réduisent à nouveau la production



Les entreprises répondent en réduisant la production, le niveau de production chute et l’économie se déplace du point D vers le point E.









            [image: … et ainsi de suite : Le processus continuera jusqu’à ce que l’économie atteigne le point Z. ]



… et ainsi de suite



Le processus continuera jusqu’à ce que l’économie atteigne le point Z.









            [image: La nouvelle droite de demande agrégée : Elle passe par le point Z et correspond au nouvel équilibre sur le marché des biens de l’économie après le choc sur l’investissement. ]



La nouvelle droite de demande agrégée



Elle passe par le point Z et correspond au nouvel équilibre sur le marché des biens de l’économie après le choc sur l’investissement.









            [image: La baisse de la production causée par le choc : La baisse totale de la production excède la taille initiale du déclin de l’investissement ; la production a baissé de 3,75 milliards d’euros. ]



La baisse de la production causée par le choc



La baisse totale de la production excède la taille initiale du déclin de l’investissement ; la production a baissé de 3,75 milliards d’euros.









            [image: Le multiplicateur est égal à 2,5 : Le changement total de la production est 2,5 fois plus important que le changement initial du niveau d’investissement. ]



Le multiplicateur est égal à 2,5



Le changement total de la production est 2,5 fois plus important que le changement initial du niveau d’investissement.








Nous représentons l’effet d’une baisse de l’investissement sur l’économie dans la Figure 14.5. Dans un premier temps, la baisse de l’investissement réduit la demande agrégée de 1,5 milliard d’euros. Mais la dépense plus faible implique également une production et des revenus plus faibles, de sorte que les entreprises licencieront des travailleurs, ce qui mènera à une nouvelle baisse des dépenses. Songez aux ménages contraints par le crédit, dont certains membres perdent leur travail : ils aimeraient maintenir leur consommation à un niveau stable, mais quand leur revenu diminue, ils ne peuvent pas emprunter suffisamment pour maintenir leur niveau de consommation et, de ce fait, ils réduisent leurs dépenses, ce qui mène à une nouvelle réduction de la production et des revenus. L’équation de la consommation nous indique que ce type de comportement mène à une baisse de la consommation agrégée valant 0,6 fois la baisse du revenu. Ce processus se poursuit jusqu’à ce que l’économie atteigne le point Z.

Suite au choc sur l’investissement, l’ordonnée à l’origine de la droite a baissé de 1,5 milliard d’euros, entraînant un déplacement parallèle de la droite de demande agrégée. La production a chuté de 3,75 milliards d’euros, plus que la baisse d’investissement de 1,5 milliard d’euros : c’est l’effet multiplicateur.

Ici, le multiplicateur est égal à 2,5, car la variation totale de la production est 2,5 fois plus importante que la variation initiale de l’investissement. Un multiplicateur de 2,5 est trop important pour être réaliste. Comme nous le verrons dans la section suivante, une fois que l’on introduit les taxes et les importations dans le modèle, le multiplicateur diminue.


	modèle du multiplicateur
	Un modèle de la demande agrégée qui inclut le mécanisme du multiplicateur. Voir également : multiplicateur budgétaire, mécanisme du multiplicateur.



Nous appelons le modèle de demande agrégée qui inclut l’effet multiplicateur, le modèle du multiplicateur. En voici un résumé :


  	Une baisse de la demande conduit à une baisse de la production et à une baisse équivalente du revenu : cela conduit à une nouvelle baisse (moins importante) de la demande, qui provoque à son tour une nouvelle baisse de la production, et ainsi de suite.

  	Le multiplicateur est la somme de toutes ces baisses successives de la production : à la fin, la production aura baissé d’un montant plus élevé que le déplacement initial de la demande. La production est un multiple du déplacement initial.

  	La production s’ajuste à la demande : les entreprises produisent la quantité de biens demandée au prix en vigueur. Quand la demande décroît, les entreprises ajustent leur production à la baisse. Le modèle suppose qu’elles n’ajustent pas leurs prix.



Notez que dans l’économie étudiée, nous supposons qu’il y a des ressources sous-utilisées qui prennent la forme de capacités de production de réserve et de main-d’œuvre sous-employée. Nous supposons également que les salaires ne sont pas touchés par les changements du niveau de production. Pour que l’effet multiplicateur fonctionne de la même manière lorsque l’investissement augmente, l’hypothèse d’une capacité de production inutilisée et de salaires fixes signifie que les coûts n’augmenteront pas quand la production augmentera, et donc que les entreprises seront prêtes à fournir la production supplémentaire demandée sans ajuster les prix. Autrement, une partie de l’augmentation des dépenses se traduirait par des prix ou salaires plus élevés, plutôt que par une production réelle plus élevée – ce dont l’on parlera dans la prochaine unité.

Si l’économie n’était pas caractérisée par des capacités de réserve et des salaires constants, le multiplicateur serait plus petit que celui mesuré ici.

On peut également montrer l’effet sur la production en combinant les deux équations qui déterminent les droites du graphique du multiplicateur. La droite à 45 degrés est simplement l’équation Y = DA. En la combinant avec l’équation de DA, cela donne :



En réarrangeant,



Nous divisons ensuite par (1 − c1) :




	demande autonome
	Composantes de la demande globale qui sont indépendantes du revenu courant.



Nous pouvons maintenant calculer l’augmentation ou la diminution de la production à partir de la valeur du multiplicateur, multipliée par le changement de la demande autonome.

Découvrez une autre façon de synthétiser de façon algébrique nos résultats obtenus grâce au diagramme dans la rubrique Einstein à la fin de cette section.

Le changement de la production dans la Figure 14.5 est 2,5 fois plus important que le choc initial sur l’investissement, ce qui signifie que le choc a été amplifié. En algèbre, nous écrivons que ΔY = kΔI, et on dit que « delta Y (la variation de la production) est égale à k, le multiplicateur, fois delta I (la variation de l’investissement) ».


  Question 14.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 14.2 représente la fonction de consommation d’une économie, où C est la dépense de consommation agrégée et Y est le revenu actuel de l’économie.

  En vous appuyant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La propension marginale à consommer (PmC) est la proportion du revenu actuel dépensée en consommation, C/Y.

    	La PmC est donnée par l’ordonnée à l’origine de la droite.

    	La PmC est normalement inférieure à 1 étant donné que certains ménages sont capables de lisser leur consommation.

    	Si le revenu actuel d’un pays est Y = 100 000 milliards de dollars et la PmC = 0,6 alors la dépense de consommation agrégée est C = 60 000 milliards de dollars.

  

  
    	La PmC est la proportion de revenu supplémentaire reçu qui est dépensée dans la consommation. Ici, elle est représentée par c1. C/Y est la propension moyenne à consommer.

    	La pente de la droite donne la PmC.

    	Les ménages qui lissent leur consommation augmenteront leurs dépenses moins que leur revenu n’aura augmenté.

    	C est c0 + c1Y, soit 60 000 milliards de dollars, plus la consommation fixe (ou autonome) c0.

  




  Question 14.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant représente le changement dans l’équilibre sur le marché des biens agrégé lorsque l’investissement augmente de 2 milliards d’euros.

  


            [image: Le marché des biens agrégé lorsque l’investissement augmente de 2 milliards d’euros. ]






  La propension marginale à consommer de l’économie est de 0,5. À l’aide de ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	E est le nouvel équilibre sur le marché des biens après l’augmentation de l’investissement.

    	La demande agrégée augmente au total de 2 milliards d’euros × 0,5 = 1 milliard d’euros, du fait de l’augmentation de l’investissement.

    	Le multiplicateur est 2.

    	La distance entre C et D correspond à trois-quarts de celle entre A et B (1,5 milliard d’euros).

  

  
    	L’équilibre se situe à l’intersection entre la droite de la consommation agrégée et la droite à 45 degrés. Ainsi, le nouvel équilibre est en Z.

    	Le graphique montre que l’augmentation de l’investissement fait augmenter la demande agrégée de 4 milliards d’euros.

    	Le multiplicateur est égal à 1/(1 − 0,5) = 2.

    	La distance entre A et B est l’augmentation initiale de l’investissement de 2 milliards d’euros. En C, la production Y a augmenté de 2 milliards d’euros par rapport à B, ce qui entraîne une augmentation de la demande agrégée de ΔY (variation de Y) × PmC, soit 2 milliards d’euros × 0,5 = 1 milliard d’euros.

  




  Einstein Calcul du multiplicateur

  Nous analysons les conséquences d’une augmentation de l’investissement de 1,5 milliard d’euros. Nous pouvons résumer nos résultats tirés du diagramme du multiplicateur en utilisant un peu d’algèbre. Pour obtenir le multiplicateur, nous pouvons calculer l’augmentation totale de la production après n + 1 itérations du processus. Chaque itération correspond au diagramme du flux circulaire. L’augmentation de la demande et de la production dans la première itération est de 1,5 milliard d’euros. Lors de la seconde itération, la demande et la production augmentent d’un montant de (c1 × 1,5 milliard d’euros), lors de la troisième itération, elles augmentent de c1 × (c1 × 1,5 milliards d’euros) = (c12 × 1,5 milliards d’euros), et ainsi de suite.

  En suivant cette logique, l’augmentation totale de la demande et de la production après n + 1 itérations équivaut à la somme totale de ces changements :

  

  Puisque la propension marginale à consommer est inférieure à 1, nous pouvons montrer que la somme totale entre parenthèses converge vers une limite de 1/(1 − c1) quand n devient grand. Cela tient au fait que le terme entre parenthèses est, mathématiquement, une série géométrique. Nous pouvons le démontrer ainsi :

  Si k est le multiplicateur, nous avons :

  

  Multipliez maintenant les deux côtés de l’équation par (1 − c1) pour obtenir :

  

  Divisez maintenant de nouveau par (1 − c1) :

  

  Quand n devient grand, en supposant que c1 < 1, le numérateur tend vers 1. De sorte qu’à la limite :

  

  Dans cet exemple, la propension marginale à consommer est en moyenne 0,6. Cela implique que le multiplicateur soit égal à :

  

  Nous pouvons ensuite appliquer le multiplicateur à la variation initiale de l’investissement de 1,5 milliard d’euros afin de calculer la somme de toutes les augmentations successives de la production, provoquées par la hausse initiale de l’investissement et de la demande agrégée : 2,5 × 1,5 milliards d’euros = 3,75 milliards d’euros.
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14.3 Cible de richesse, collatéral et dépenses de consommation des ménages

Grâce à l’Unité 13, nous savons que la consommation constitue la composante la plus grande du PIB dans la plupart des économies. Aussi, la compréhension des variations de la production et de l’emploi repose en grande partie sur la compréhension des variations de la consommation.

Nous avons vu qu’un choc d’investissement a pour effet de déplacer la courbe de demande agrégée et se transmet dans toute l’économie au fur et à mesure que les ménages ajustent leurs dépenses en réponse aux changements de revenu. Nous nous sommes intéressés au lissage incomplet de la consommation, par exemple du fait de contraintes de crédit. Ce comportement est capturé par la taille du multiplicateur et la pente de la courbe de demande agrégée. Cependant, les comportements de consommation et d’épargne peuvent également déplacer la courbe de demande agrégée.

Un déplacement de la demande agrégée peut être causé par un déplacement de la consommation autonome, représentée par le terme c0 dans la fonction de consommation agrégée, C = c0 + c1Y. Un changement de c0 va à son tour produire une réponse du multiplicateur sur la production et l’emploi par le biais du flux circulaire de la dépense, de la production et du revenu, de la même manière que la baisse de l’investissement fut multipliée dans la section précédente.


	hypothèque (ou prêt hypothécaire)
	Un prêt contracté par des ménages ou entreprises pour acquérir une propriété sans payer toute sa valeur en une fois. L’emprunteur rembourse le prêt augmenté des intérêts sur une période de plusieurs années. La dette est garantie par le bien lui-même, qui est désigné comme le collatéral. Voir également : collatéral.
	épargne de précaution
	Une augmentation de l’épargne pour maintenir sa richesse à son niveau cible. Voir également : richesse cible.
	richesse cible
	Le niveau de richesse qu’un ménage cherche à détenir, en se fondant sur ses objectifs économiques (ou préférences) et ses attentes. On suppose que les ménages essayent, autant que possible, de maintenir ce niveau de richesse face aux changements de leur situation économique.



Imaginez une famille qui a mis sa maison en hypothèque. Si les prix de l’immobilier chutent, la famille va craindre que sa richesse ait baissé également. Sa réaction probable sera d’épargner davantage. C’est ce qu’on appelle l’épargne de précaution. Ce comportement implique que les ménages ont en tête une richesse cible qu’ils cherchent à conserver.

Quand quelque chose a une incidence sur la richesse du ménage relativement à cette cible, il réagit soit en épargnant plus, soit en épargnant moins de sorte à ramener sa richesse à la valeur cible. Si cet ajustement implique de l’épargne de précaution, celle-ci est modélisée par une baisse de la consommation autonome.


	Grande Dépression
	La période de forte baisse de la production et de l’emploi dans beaucoup de pays dans les années 1930.



En 1929, un ralentissement du cycle économique aux États-Unis, qui semblait initialement similaire à d’autres chocs de la décennie passée, s’est transformé en un désastre économique à grande échelle – la Grande Dépression.1

La baisse de la production et de l’emploi durant la Grande Dépression met en évidence les deux canaux par lesquels la consommation agrégée peut baisser – les contraintes de crédit dans le mécanisme multiplicateur et les changements de richesse par rapport au niveau cible.

Pour comprendre les mécanismes économiques à l’œuvre au cours de la Grande Dépression, nous utilisons le diagramme du multiplicateur de la Figure 14.6. Le point A représente la situation initiale de l’économie au troisième trimestre de l’année 1929. Puis l’investissement chuta. Cela eut pour conséquence de déplacer la courbe de demande agrégée de son niveau pré-crise à son niveau de crise. La droite en pointillés partant du point B montre le niveau de la production qui aurait été observé au creux du cycle économique si l’effet multiplicateur habituel avait fonctionné. Il y aurait eu une récession, mais pas de Grande Dépression. Mais la récession fut aggravée car la demande des biens de consommation chuta, même de la part de ceux qui avaient conservé leur emploi.





            [image: Demande agrégée pendant la Grande Dépression. ]



Figure 14.6 
Demande agrégée pendant la Grande Dépression
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            [image: Le pic de 1929 : Le point A montre la situation initiale de l’économie. ]



Le pic de 1929



Le point A montre la situation initiale de l’économie.
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            [image: Une chute de l’investissement : Cela déplace la courbe de demande agrégée du niveau pré-crise au niveau de crise. ]



Une chute de l’investissement



Cela déplace la courbe de demande agrégée du niveau pré-crise au niveau de crise.
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            [image: Une récession normale : L’économie se trouverait normalement au point B. ]



Une récession normale



L’économie se trouverait normalement au point B.
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            [image: Le creux de 1933 : Mais au lieu d’un ralentissement typique (de A vers B), le niveau de production chuta de bien plus que ne peut l’expliquer le seul effet du multiplicateur, comme montré par le déplacement de B à C. ]



Le creux de 1933



Mais au lieu d’un ralentissement typique (de A vers B), le niveau de production chuta de bien plus que ne peut l’expliquer le seul effet du multiplicateur, comme montré par le déplacement de B à C.
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La consommation a été réduite sous l’action de deux mécanismes :


  	Le déplacement de A vers B : à mesure que la production et l’emploi diminuaient, certains ménages réduisaient leurs dépenses en achats de biens immobiliers et de biens durables, à cause des contraintes de crédit qui les empêchaient d’emprunter de l’argent, alors que la situation se détériorait. Certains économistes ont estimé que le multiplicateur valait à l’époque 1,8 environ.

  	Le déplacement de B vers C : même les ménages qui continuaient à travailler réduisirent leurs dépenses, car il devenait de plus en plus évident que le ralentissement économique était la nouvelle réalité et non pas simplement un choc temporaire. Cela eut pour effet de déplacer la fonction de production vers le bas et d’entraîner l’économie dans une dépression plus profonde encore, ainsi que l’illustre le passage de B à C sur la Figure 14.6.



Les recherches réalisées depuis la Grande Dépression (que nous examinerons plus en détail dans l’Unité 17) nous fournissent plusieurs explications pour la chute de la consommation autonome aux États-Unis :


  	Incertitude : l’incertitude sur l’état de l’économie provoquée par le spectaculaire krach boursier d’octobre 1929 rendit les entreprises et les ménages plus prudents, les amenant à différer dans le temps leurs achats de machines, d’équipement et de biens de consommation durables.

  	Pessimisme et désir d’épargner plus : les ménages devinrent également beaucoup plus pessimistes quant à leur capacité à maintenir leur niveau de dépenses, craignant le chômage et la baisse de leurs revenus dans le futur. Leur évaluation de leur richesse matérielle fut également affectée par la chute des prix de l’immobilier et des actifs financiers. Au cours des années 1920, les ménages avaient accumulé de la dette, car ils avaient pu pour la première fois bénéficier de l’échelonnement des paiements pour acheter des biens de consommation durables.

  	La crise bancaire et l’effondrement du crédit : un troisième facteur qui déplaça la courbe de demande globale jusqu’au niveau qualifié de « creux » fut la crise bancaire de 1930 et 1931, qui eut des répercussions à la fois sur la consommation et l’investissement. Il y eut une vague de faillites de petites banques fragiles, l’industrie étant largement dérégulée aux États-Unis. Ce système de petites banques était vulnérable à un mouvement de panique. Les épargnants commencèrent à craindre qu’ils ne seraient plus en mesure de récupérer leurs dépôts. Comme nous l’avons expliqué dans l’Unité 10, alors que la panique se propageait d’une banque à l’autre, les mouvements de panique bancaire perturbèrent le système bancaire dans son ensemble. Avec son effondrement, les ménages perdirent leurs dépôts et les petites entreprises perdirent leur accès au crédit.




	capital humain
	Le stock de connaissances, compétences, comportements et caractéristiques personnelles qui déterminent la productivité ou le revenu du travail d’un individu. Ce stock peut augmenter par des investissements dans le capital humain, à travers l’éducation, la formation et la socialisation ; c’est l’une des sources de la croissance économique. Le capital humain fait partie des dotations d’un individu. Voir également : dotation.



Pour illustrer pourquoi les ménages qui n’étaient pas concernés par des contraintes de crédit ont tout de même réduit leur consommation, nous regardons la composition de la richesse ou des actifs d’un ménage. Dans l’Unité 10, nous avons introduit le concept de richesse en le comparant avec le volume d’eau d’une baignoire. Nous nous concentrions alors sur la richesse matérielle. Sur la Figure 14.7, nous étendons le concept de richesse à la richesse au sens large, afin d’y inclure les revenus du travail futurs attendus du ménage, connus comme la valeur de son capital humain.

Suivez l’analyse de la Figure 14.7 pour voir la composition de la richesse au sens large du ménage, qui correspond à la valeur de tous ses actifs, moins sa dette (que nous supposons être l’hypothèque de la maison).


	capitaux propres
	Le propre investissement d’un individu dans un projet. Cela est comptabilisé dans le bilan financier d’un individu ou d’une entreprise en tant que valeur nette. Voir également : valeur nette.







            [image: Richesse des ménages : concepts-clés. ]



Figure 14.7 
Richesse des ménages : concepts-clés.









            [image: Attentes sur les revenus futurs du travail : Elles sont représentées par le rectangle orange. ]



Attentes sur les revenus futurs du travail



Elles sont représentées par le rectangle orange.









            [image: Richesse financière : C’est le rectangle vert. ]



Richesse financière



C’est le rectangle vert.









            [image: La part de la maison détenue par le ménage : C’est le rectangle bleu. ]



La part de la maison détenue par le ménage



C’est le rectangle bleu.









            [image: La richesse au sens large totale du ménage : C’est la somme des rectangles vert, bleu et orange. ]



La richesse au sens large totale du ménage



C’est la somme des rectangles vert, bleu et orange.









            [image: Les ménages ont également des dettes : Elles sont représentées par le rectangle rouge. ]



Les ménages ont également des dettes



Elles sont représentées par le rectangle rouge.









            [image: La richesse nette du ménage : Également appelée richesse matérielle. Nous la trouvons en prenant le total des actifs (à l’exception des revenus futurs du travail), qui correspond à la valeur de la maison et de la richesse financière, et en retirant les dettes du ménage. ]



La richesse nette du ménage



Également appelée richesse matérielle. Nous la trouvons en prenant le total des actifs (à l’exception des revenus futurs du travail), qui correspond à la valeur de la maison et de la richesse financière, et en retirant les dettes du ménage.









            [image: La valeur de la maison : Elle est égale au capital immobilier du ménage, plus le montant de la dette auprès de la banque (hypothèque). ]



La valeur de la maison



Elle est égale au capital immobilier du ménage, plus le montant de la dette auprès de la banque (hypothèque).









            [image: Richesse cible : Pour le ménage représenté sur la figure, la richesse attendue au sens large (orange + vert + bleu) est égale à la richesse cible. ]



Richesse cible



Pour le ménage représenté sur la figure, la richesse attendue au sens large (orange + vert + bleu) est égale à la richesse cible.








Comme nous le verrons :


  	Si la richesse cible est supérieure à la richesse attendue : le ménage augmentera son épargne et réduira sa consommation.

  	Si la richesse cible est inférieure à la richesse attendue : le ménage réduira son épargne et augmentera sa consommation.



Au début de l’année 1929, comment un ménage, dont la richesse correspondait à la colonne A de la Figure 14.8, aurait-il interprété les nouvelles portant sur les fermetures d’usines, l’effondrement du marché boursier et les faillites bancaires ? Comment aurait-il ajusté ses dépenses de biens durables, de logement et de biens non durables ? Les réponses à ces questions nous permettent d’expliquer pourquoi la Grande Dépression eut lieu.





            [image: Grande Dépression : les ménages réduisent leur consommation pour conserver leur cible de richesse au sens large. ]



Figure 14.8 
Grande Dépression : les ménages réduisent leur consommation pour conserver leur cible de richesse au sens large.









            [image: Avant la Dépression : Les ménages prennent des décisions de consommation en rapport avec leurs attentes sur leur richesse nette et les gains futurs tirés du travail. Cela est reflété par le fait que la richesse totale est égale à la richesse cible. ]



Avant la Dépression



Les ménages faisaient des décisions de consommation en lien avec leurs attentes sur leur richesse nette et les gains futurs tirés du travail. Cela est reflété par le fait que la richesse totale est égale à la richesse cible.









            [image: La Dépression : Fin 1929, colonne B, la récession était en cours et les croyances avaient changé. ]



La Dépression



Fin 1929, colonne B, la récession était en cours et les croyances avaient changé.









            [image: Épargne de précaution : La conséquence fut un écart entre la cible de richesse des ménages et leur richesse attendue. Les ménages augmentèrent alors leur épargne. ]



Épargne de précaution



La conséquence fut un écart entre la cible de richesse des ménages et leur richesse attendue. Les ménages augmentèrent alors leur épargne.









	accélérateur financier
	Le mécanisme à travers lequel la capacité à emprunter des entreprises et ménages augmente quand la valeur de leur collatéral engagé auprès du prêteur (souvent une banque) augmente.




  	Avant la Grande Dépression : les ménages observés au début de l’année 1929 (colonne A de la Figure 14.8) sont représentés comme prenant des décisions de consommation conformes à leurs attentes : la richesse totale est égale à la richesse cible.

  	La Grande Dépression : à la fin de l’année 1929 (colonne B), la récession était en cours et les croyances avaient changé. Considérant les pertes d’emploi se produisant dans toute l’économie, les ménages révisèrent à la baisse les salaires qu’ils s’attendaient à recevoir dans le futur. La baisse du prix des actifs (des actions et des maisons) réduisit la valeur de la richesse matérielle des ménages. Il en résulta un écart entre la richesse cible et la richesse attendue des ménages. Cela permet d’expliquer la baisse de la consommation des ménages qui aurait pu aider (et aurait aidé, dans le cas d’une récession ordinaire) à lisser la baisse temporaire de la demande agrégée. Ces ménages ont à la place augmenté leur épargne. Cette baisse de la consommation autonome explique en partie le déplacement vers le bas de la courbe de demande agrégée du niveau de crise à celui du creux dans la Figure 14.6.

  	L’accélérateur financier, le collatéral et les contraintes de crédit : les variations dans la richesse des ménages ont des répercussions sur la consommation à travers un autre canal. Dans l’Unité 10, nous avons vu que le fait de disposer d’un collatéral permet à un ménage d’emprunter. C’est notamment le cas des prêts immobiliers, lorsque la banque accorde un prêt en utilisant la valeur de la maison comme collatéral. Si la valeur de votre maison baisse, la banque sera moins encline à vous prêter, resserrant vos contraintes de crédit, ce qui pourrait réduire votre consommation.



Des mécanismes similaires sont à l’œuvre si les prix immobiliers augmentent, ce qui aura tendance à augmenter la consommation :


  	Pour ceux qui ne font pas face à des contraintes de crédit : si la valeur de votre maison augmente, cela augmente votre richesse nette et augmente votre richesse par rapport à votre cible. Cela devrait réduire votre épargne de précaution et votre consommation devrait augmenter.

  	Pour ceux qui ont des contraintes de crédit : une augmentation du prix de votre maison peut vous conduire à augmenter votre consommation parce qu’une augmentation de la valeur du collatéral vous permet d’emprunter plus.




  Exercice 14.1  Bilan d’un ménage

  Considérez une famille composée de deux parents et de deux enfants, qui a contracté un prêt hypothécaire sur sa maison. Les parents ont remboursé la moitié du crédit. La famille possède également une voiture et un portefeuille d’actions dans des sociétés. Les parents dépensent leur revenu pour acheter de la nourriture, des vêtements et pour payer les frais de scolarité de leurs enfants. Ils disposent également de placements d’épargne-retraite dans un fonds de pension.

  
    	Quels éléments apparaîtraient sur le bilan du ménage ?

    	En prenant exemple sur le bilan de la banque de la Figure 10.16, construisez le bilan annuel de votre ménage fictif. Il pourra vous être utile de rechercher quelles sont les valeurs typiques de chacun de ces éléments pour une famille de ce type.

  




  Exercice 14.2 L’immobilier en France et en Allemagne

  En France et en Allemagne, il est difficile pour un ménage d’augmenter son endettement en s’appuyant sur l’augmentation de la valeur marchande de sa maison. De plus, un apport personnel important (en pourcentage du prix de la maison) est nécessaire pour acheter une maison.

  
    	Sur la base de cette information, quelle incidence aurait selon vous une augmentation des prix de l’immobilier en France ou en Allemagne sur les dépenses des ménages ?

    	Aux États-Unis ou en Grande-Bretagne, les prêts sont plus facilement accordés grâce à une augmentation du patrimoine immobilier, et seul un faible apport personnel est demandé. Dans quelle mesure la réponse à la première question serait-elle différente si vous considériez plutôt les États-Unis ou la Grande-Bretagne ?

    	Qu’en concluez-vous sur le rôle de l’accélérateur financier en France et en Allemagne par rapport à la Grande-Bretagne et aux États Unis ?

  

  Remarque : un article de VoxEU paru en décembre 2014, ‘Combatting Eurozone deflation: QE for the people’, vous en dit plus sur les conséquences d’un changement des prix de l’immobilier sur les dépenses des ménages en Europe et aux États-Unis.




  Question 14.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces propositions sur la richesse des ménages est vraie ?

  
    	La richesse matérielle d’un ménage est égale à sa richesse financière plus la valeur de sa maison.

    	La richesse totale au sens large est égale à la richesse matérielle plus les revenus futurs attendus.

    	Un ménage adapte son épargne de précaution en réponse à des changements de sa richesse cible.

    	Si la richesse cible du ménage est supérieure à sa richesse attendue, alors il épargnera moins et consommera plus.

  

  
    	La richesse matérielle est la valeur nette, soit la richesse financière plus la valeur de la maison moins ses dettes.

    	C’est la définition de la richesse au sens large.

    	Un ménage adapte son épargne de précaution en fonction de l’écart (positif ou négatif) entre sa richesse actuelle et sa richesse cible.

    	Si sa richesse cible est supérieure à sa richesse attendue, alors le ménage épargnera pour réduire l’écart, ce qui conduira à une réduction de sa consommation.
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14.4 Dépenses d’investissement

Dans l’Unité 13, nous avions contrasté la volatilité de l’investissement avec la régularité des dépenses de consommation. Mais comment les entreprises prennent-elles leurs décisions d’investissement ? Pensez au dirigeant ou au propriétaire d’une entreprise décidant quoi faire de leurs bénéfices accumulés. Ils ont quatre choix :


  	Dividendes : allouer les fonds au versement de salaires aux dirigeants ou aux autres salariés de l’entreprise, ou de dividendes aux propriétaires.

  	Épargne : acheter un actif financier générant des intérêts comme une obligation ou acquitter (rembourser) une dette existante.

  	Investissement à l’étranger : construire de nouvelles capacités de production dans un autre pays.

  	Investissement dans l’économie domestique : construire de nouvelles capacités de production dans le pays d’origine.



Le quatrième choix correspond à ce que nous appelons investissement dans notre modèle (le troisième choix correspond également à de l’investissement, mais comme celui-ci est réalisé à l’étranger, il est mesuré dans les comptes nationaux du pays étranger, comme une composante de son I, et non pas dans l’économie domestique).

Si nous supposons qu’il n’y ait pas de raison de modifier les salaires, alors nous pouvons également décomposer la décision du propriétaire, comme nous l’avons fait pour les décisions de Marco dans l’Unité 10 :


  	Le propriétaire a le choix de consommer maintenant ou de consommer plus tard : si les recettes servent à payer des dividendes, cela signifie que le propriétaire peut, s’il le souhaite, simplement consommer ce revenu supplémentaire maintenant.

  	S’il décide de consommer plus tard : le propriétaire peut soit épargner (prêter de l’argent via l’achat d’un actif financier comme une obligation ou rembourser une dette), soit investir dans un nouveau projet.

  	S’il décide d’investir : le choix d’investir dans son pays ou à l’étranger dépend du taux de profit attendu de projets d’investissement potentiels dans chaque cas.



Consommer davantage maintenant plutôt que plus tard est plus ou moins désirable, en fonction du taux d’actualisation du propriétaire (ρ), comme nous l’avons vu à l’Unité 10. Le propriétaire comparera ce taux avec le rendement que lui procure le fait de ne pas consommer tout de suite. Si l’entreprise épargne en achetant un actif financier, alors le rendement correspond au taux d’intérêt r. Si l’entreprise investit dans sa capacité productive, le rendement correspondra au taux de profit de l’investissement, noté Π comme dans l’Unité 10 :


  	Si ρ est supérieur à r et Π : le propriétaire conservera les fonds et augmentera ses dépenses de consommation.

  	Si r est supérieur à ρ et Π : la décision sera de rembourser une partie de la dette ou d’acheter un actif financier.

  	Si Π est supérieur à ρ et r : le propriétaire investira (dans l’économie domestique ou à l’étranger).




	politique monétaire
	Actions de la banque centrale (ou du gouvernement) visant à influencer l’activité économique via des changements des taux d’intérêt ou des prix des actifs financiers. Voir également : quantitative easing (QE).



En raison de ces options, le taux d’intérêt est l’un des facteurs déterminant s’il y a investissement ou non. Nous avons vu dans l’Unité 10 que ce taux d’intérêt peut être modifié par la politique de la banque centrale (politique monétaire). Le taux d’intérêt correspond au coût d’opportunité d’acheter des machines, des biens d’équipement et des structures qui augmentent le stock de capital fixe – si vous avez de l’argent disponible, vous pourriez l’épargner avec un rendement de r plutôt que l’investir. À l’inverse, si vous n’avez pas d’argent disponible, il vous coûtera également r d’emprunter pour investir. Si l’on classe les projets d’investissement selon leur taux de profit attendu après impôt, alors un taux d’intérêt plus faible augmente le nombre de projets pour lesquels le taux de profit attendu est supérieur au taux d’intérêt. Nous avions vu cela lorsque Marco devait choisir d’investir ou non (Figure 10.10). Ainsi, un taux d’intérêt plus haut réduit l’investissement, et un taux d’intérêt plus bas le fait augmenter.

La Figure 14.9 illustre cela pour une économie composée de deux entreprises, A et B. Chaque entreprise de cet exemple a trois projets d’investissement avec des échelles et des taux de rendement différents. Ils sont indiqués par ordre décroissant du taux de profit attendu. Suivez l’analyse de la Figure 14.9 pour voir comment le taux d’intérêt détermine les projets d’investissement qui seront poursuivis. La partie inférieure du graphique agrège les deux entreprises pour montrer la façon dont l’investissement de l’économie dans son ensemble est sensible à une variation du taux d’intérêt.





            [image: Investissement, taux de profit attendu et taux d’intérêt dans une économie avec deux entreprises. ]



Figure 14.9 
Investissement, taux de profit attendu et taux d’intérêt dans une économie avec deux entreprises.









            [image: Entreprise A : L’entreprise A a trois projets d’investissement d’échelles et de taux de profit différents. Ils sont présentés par ordre décroissant de taux de profit attendu. ]



Entreprise A



L’entreprise A a trois projets d’investissement d’échelles et de taux de profit différents. Ils sont présentés par ordre décroissant de taux de profit attendu.









            [image: Entreprise B : L’entreprise B a aussi trois projets d’investissement différents. ]



Entreprise B



L’entreprise B a aussi trois projets d’investissement différents.









            [image: La décision d’investir : Si le taux d’intérêt reste à 5 %, l’entreprise A lance le projet 1 et l’entreprise B n’investit pas du tout. Mais si le taux d’intérêt était de 2 %, l’entreprise A mettrait en œuvre les projets 1 et 2 et l’entreprise B entreprendrait ses trois projets. ]



La décision d’investir



Si le taux d’intérêt reste à 5 %, l’entreprise A lance le projet 1 et l’entreprise B n’investit pas du tout. Mais si le taux d’intérêt était de 2 %, l’entreprise A mettrait en œuvre les projets 1 et 2 et l’entreprise B entreprendrait ses trois projets.









            [image: La décision d’investir : La partie inférieure du graphique agrège les investissements potentiels des deux entreprises, par ordre décroissant du taux de profit attendu, comme précédemment. ]



La décision d’investir



La partie inférieure du graphique agrège les investissements potentiels des deux entreprises, par ordre décroissant du taux de profit attendu, comme précédemment.









            [image: L’investissement agrégé augmente : L’investissement dans l’économie augmente après une baisse du taux d’intérêt. Cinq projets sont lancés, au lieu d’un seul. ]



L’investissement agrégé augmente



L’investissement dans l’économie augmente après une baisse du taux d’intérêt. Cinq projets sont lancés, au lieu d’un seul.








Avec les Figures 14.10a–c, nous observons comment un changement sur les prévisions de profit modifie l’investissement.

Dans l’économie à deux entreprises de la Figure 14.10a, le taux de profit attendu pour chaque projet augmente en raison d’une amélioration des conditions de l’offre dans l’économie. La hauteur de chaque colonne augmente et, en conséquence, l’investissement augmente pour un taux d’intérêt donné.





            [image: L’économie agrégée, où le taux de profit attendu augmente pour un ensemble donné de projets (effet d’offre). ]



Figure 14.10a 
L’économie agrégée, où le taux de profit attendu augmente pour un ensemble donné de projets (effet d’offre).









            [image: Taux d’intérêt à 5 % : Avec un taux d’intérêt de 5 %, seul un projet serait lancé. ]



Taux d’intérêt à 5 %



Avec un taux d’intérêt de 5 %, seul un projet serait lancé.









            [image: Amélioration des conditions de l’offre : L’amélioration des conditions de l’offre augmente le taux de profit attendu pour chaque projet. ]



Amélioration des conditions de l’offre



L’amélioration des conditions de l’offre augmente le taux de profit attendu pour chaque projet.









            [image: Effet sur l’investissement : Avec un taux d’intérêt inchangé, l’investissement augmente : deux projets supplémentaires sont lancés. ]



Effet sur l’investissement



Avec un taux d’intérêt inchangé, l’investissement augmente : deux projets supplémentaires sont lancés.








Un déplacement vers le haut peut être dû à une baisse des prix des facteurs de production attendus, comme une prévision de baisse des prix de l’énergie ou des salaires, ou encore une baisse des impôts au cours de la vie du projet.


	risque d’expropriation
	La probabilité qu’un bien soit retiré à son propriétaire par l’État ou un autre acteur.



Un autre exemple d’effet positif de l’offre est une amélioration de la sécurité des droits de propriété de telle façon que les chances de capture du projet d’investissement par l’État ou un autre acteur puissant (comme un propriétaire terrien, à l’image de Bruno dans l’Unité 5, qui pourrait menacer un petit propriétaire) sont moindres. C’est ce qu’on appelle une baisse du risque d’expropriation et cela constitue un exemple d’amélioration du climat des affaires.

Sur la Figure 14.10b, la hauteur des colonnes reste inchangée, mais leur largeur (représentant le niveau d’investissement qui est rentable dans plusieurs projets) a augmenté. C’est le résultat d’une augmentation permanente de la demande et d’un manque de capacités de production suffisantes pour faire face aux ventes prévisionnelles.





            [image: L’économie agrégée, où la capacité de production désirée augmente pour chaque projet (effet de demande). ]



Figure 14.10b 
L’économie agrégée, où la capacité de production désirée augmente pour chaque projet (effet de demande).









            [image: Taux d’intérêt à 2 % : Avec un taux d’intérêt de 2 % et la capacité désirée initiale, l’investissement est représenté par les blocs colorés plus sombres. ]



Taux d’intérêt à 2 %



Avec un taux d’intérêt de 2 % et la capacité désirée initiale, l’investissement est représenté par les blocs colorés plus sombres.









            [image: Demande prévue plus élevée : La pression exercée sur les capacités de production existantes en raison d’une hausse de la demande prévisionnelle vient augmenter la taille désirée de chaque projet, de sorte que l’investissement augmente et inclut les blocs plus clairs. ]



Demande prévue plus élevée



La pression exercée sur les capacités de production existantes en raison d’une hausse de la demande prévisionnelle vient augmenter la taille désirée de chaque projet, de sorte que l’investissement augmente et inclut les blocs plus clairs.









	fonction d’investissement (agrégé ou global)
	Une équation qui représente la façon dont la dépense d’investissement dans l’économie globale dépend d’autres variables, c’est-à-dire le taux d’intérêt et les anticipations de profits. Voir également : taux d’intérêt, profit économique.



Dans une économie constituée de plusieurs milliers d’entreprises, une droite décroissante (comme dans la Figure 14.10c) représente les projets d’investissement potentiels. C’est ce qu’on appelle la fonction d’investissement agrégé. La réponse de l’investissement à un changement de taux d’intérêt est représentée par le déplacement de C vers E. La Figure 14.10c montre également l’effet d’un changement de rentabilité de l’investissement, qui provient des effets d’offre et de demande et qui fait augmenter l’investissement de C à D, à taux d’intérêt inchangé.





            [image: Fonction d’investissement agrégé : effets des taux d’intérêt et des prévisions de profit. ]



Figure 14.10c 
Fonction d’investissement agrégé : effets des taux d’intérêt et des prévisions de profit.









            [image: Projets d’investissement potentiels : Dans une économie avec plusieurs milliers d’entreprises, tous les projets d’investissement potentiels sont représentés par une fonction d’investissement agrégé dont la pente est décroissante. ]



Projets d’investissement potentiels



Dans une économie avec plusieurs milliers d’entreprises, tous les projets d’investissement potentiels sont représentés par une fonction d’investissement agrégé dont la pente est décroissante.









            [image: L’investissement augmente : En réponse à une baisse du taux d’intérêt, l’investissement augmente de C à E. ]



L’investissement augmente



En réponse à une baisse du taux d’intérêt, l’investissement augmente de C à E.









            [image: Une augmentation du profit attendu : Cela déplace la fonction d’investissement vers la droite : si le taux d’intérêt est maintenu constant à 4 %, l’investissement augmente de C à D. ]



Une augmentation du profit attendu



Cela déplace la fonction d’investissement vers la droite : si le taux d’intérêt est maintenu constant à 4 %, l’investissement augmente de C à D.








Les données empiriques suggèrent que les dépenses des entreprises en machines et en équipements ne sont pas très sensibles au taux d’intérêt. L’effet limité des changements du taux d’intérêt sur l’investissement des entreprises (illustré par la force de la pente des droites) souligne l’importance des facteurs d’offre et de demande qui déplacent la fonction d’investissement (Figures 14.10a et 14.10b).

Le taux d’intérêt a des répercussions sur les dépenses d’investissement en dehors du secteur privé, à travers ses effets sur les décisions des ménages d’achat de nouvelles ou de plus grandes maisons, qui influencent la construction de nouveaux logements. Le taux d’intérêt a également des effets importants sur la demande de biens durables, tels que les voitures ou l’électroménager qui sont souvent achetés à crédit.


  Question 14.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 14.9 représente des projets d’investissement possibles pour les entreprises A et B.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Quand le taux d’intérêt est de 5 %, les deux entreprises ne réaliseront que leur projet 1.

    	La banque centrale peut garantir que tous les projets seront mis en œuvre en abaissant le taux d’intérêt à 1,5 %.

    	Quand l’on s’attend à ce que la demande augmente de façon permanente et dépasse la capacité des usines et équipements existants, le niveau de l’investissement augmente du fait d’un déplacement vers le haut du taux de profit attendu.

    	Une augmentation anticipée des prix de l’énergie mène à une chute des taux de profit attendus, de sorte qu’il y a moins de projets rentables pour un taux d’intérêt donné. Cela se traduit par une baisse de l’investissement.

  

  
    	Pour l’entreprise B, le taux de profit attendu pour son projet 1 est inférieur à 5 %. Ainsi, seule l’entreprise A réalise son projet 1.

    	Avec un taux d’intérêt de 1,5 %, l’entreprise A ne réalisera pas son projet 3.

    	Avec un choc de demande positif et permanent, la hauteur des colonnes ne change pas mais la quantité d’investissements profitables augmente. Cela augmente la largeur des colonnes, conduisant ainsi à plus d’investissement (pour tout taux d’intérêt donné).

    	La chute des prix de l’énergie réduit les coûts des entreprises, donc les profits attendus augmentent. Cela implique que davantage de projets ont un taux de profit attendu supérieur au taux d’intérêt.

  




  Question 14.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 14.10c représente la fonction d’investissement agrégé d’une économie.

  En vous appuyant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Ceteris paribus, une augmentation du taux d’intérêt conduirait à une baisse de l’investissement du fait d’un déplacement vers l’intérieur de la droite d’investissement.

    	Une augmentation de l’impôt sur les sociétés déplacerait la droite d’investissement vers l’extérieur.

    	La prévision d’une hausse permanente de la demande déplace la droite d’investissement vers l’extérieur.

    	Une droite plus pentue indique la sensibilité accrue du niveau de l’investissement global à des changements du taux d’intérêt.

  

  
    	La droite d’investissement représente la relation entre investissement et taux d’intérêt, ceteris paribus. Ainsi, la chute de l’investissement serait indiquée par un mouvement vers le haut le long de la droite initiale (par exemple, de E à C) et non par un déplacement de cette droite.

    	Une augmentation de l’impôt sur les sociétés réduirait le taux de profit attendu, déplaçant ainsi la droite d’investissement vers l’intérieur. Ceci a pour conséquence une chute de l’investissement.

    	Une demande plus élevée favorise la rentabilité de l’investissement dans des projets de plus grande ampleur, ce qui augmente l’investissement pour un taux d’intérêt donné.

    	Une droite plus pentue correspond à des variations plus faibles de l’investissement lorsque le taux d’intérêt varie, c’est-à-dire une moindre sensibilité de l’investissement au taux d’intérêt.
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14.5 Le modèle du multiplicateur : prise en compte de la dépense publique et des exportations nettes

Ici, nous ajoutons le rôle des dépenses publiques et des banques centrales au modèle pour montrer comment elles peuvent stabiliser (ou déstabiliser) l’économie après un choc. Comme précédemment, nous supposons que les entreprises sont prêtes à fournir n’importe quelle quantité de biens demandée, de sorte que :



Nous avons vu dans l’Unité 13 que lorsque l’on ajoute l’État et les interactions avec le reste du monde via les exportations et les importations, la demande globale (ou agrégée) peut être décomposée de la façon suivante :



Pour comprendre la fonction de demande agrégée ci-dessus, il est utile de passer en revue chacune de ses composantes :

Consommation

La consommation des ménages dépend du revenu après impôt. L’État lève un impôt t, que l’on suppose proportionnel au revenu. Le revenu restant après le paiement des impôts, (1 − t)Y, est appelé revenu disponible. La propension marginale à consommer, c1, correspond à la fraction du revenu disponible (et non pas du revenu avant impôt) consommée. Cela implique que dans la fonction de consommation agrégée :


  	Les dépenses de consommation s’écrivent ainsi : C = c0 + c1(1 − t)Y.

  	Tous les déterminants de la consommation, à l’exception du revenu actuel disponible, sont inclus dans la consommation autonome, c0, et produiront donc un déplacement de la fonction de consommation dans le diagramme du multiplicateur. Ils comprennent la richesse et la richesse cible, les effets du collatéral et les variations du taux d’intérêt.



Investissement

Nous venons juste de voir que les dépenses d’investissement sont influencées par le taux d’intérêt et par le taux de profit attendu après impôt. Dans la fonction d’investissement agrégé :


  	Les dépenses d’investissement sont une fonction du taux d’intérêt et du taux de profit attendu après impôt.

  	Ceteris paribus, un taux d’intérêt plus élevé réduit les dépenses d’investissement et déplace vers le bas la courbe de demande agrégée.

  	Un taux de profit attendu, après impôt, plus élevé fait augmenter les dépenses d’investissement et déplace la courbe de demande agrégée vers le haut.



Dépenses publiques


	exogène
	Qui vient de l’extérieur du modèle plutôt que résultant des mécanismes du modèle lui-même. Voir également : endogène.



Une grande partie des dépenses publiques (à l’exclusion des transferts) est consacrée aux services d’intérêt général, à la santé et à l’éducation. Les dépenses publiques ne varient pas de façon systématique avec les variations de revenu. On les considère comme exogènes.

Une augmentation des dépenses publiques déplace vers le haut la courbe de demande agrégée dans le diagramme du multiplicateur.

Exportations nettes


	propension marginale à importer
	La variation des importations totales associée à une variation du revenu total.



L’économie domestique vend des biens et des services à l’étranger, qui constituent ses exportations. La quantité de biens étrangers que l’économie domestique demande (ses importations) dépend des revenus domestiques. La fraction de chaque unité additionnelle de revenu dépensée en importations est appelée la propension marginale à importer (m), qui est comprise entre 0 et 1. Nous avons donc :




	taux de change
	Le nombre d’unités de monnaie domestique qui peut être obtenu contre une unité de devise étrangère. Par exemple, le taux de change du dollar australien contre le dollar américain ($) correspond au nombre de dollars australiens par $. Ici, une augmentation du taux de change correspond à une dépréciation du dollar australien, tandis qu’une  baisse implique une appréciation du dollar australien.



Si les coûts de production d’un pays diminuent de sorte qu’il vend ses biens à un prix moindre sur les marchés mondiaux par rapport aux prix proposés par les autres pays, la demande pour ses exportations augmentera et la demande domestique pour les importations diminuera. Nous verrons dans l’unité suivante que le taux de change a des répercussions sur les prix des biens d’un pays sur les marchés mondiaux. La croissance sur les marchés mondiaux fait également augmenter les exportations. Pour le moment, cependant, nous allons ignorer ces effets et supposer que les exportations sont elles aussi exogènes.

En rassemblant toutes les composantes de la demande agrégée, on obtient :



Les impôts comme les importations réduisent la taille du multiplicateur. Rappelez-vous que le multiplicateur nous indique le montant par lequel une augmentation des dépenses (comme une augmentation de la consommation autonome, de l’investissement, des dépenses publiques ou des exportations) fait augmenter le PIB de l’économie. Lorsque l’on inclut la fiscalité et les importations dans le modèle, l’effet multiplicateur indirect d’une augmentation donnée des dépenses sur le PIB est plus petit. Cela est dû au fait qu’une partie du revenu des ménages revient directement à l’État sous forme d’impôts, et qu’une autre partie est utilisée pour acheter des biens et des services produits à l’étranger. Puisque l’on suppose que le gouvernement n’augmente pas les dépenses publiques quand les impôts augmentent et que les acheteurs étrangers n’importent pas davantage nos biens quand nous importons davantage les leurs, cela signifie qu’une partie de l’augmentation autonome de revenu ne conduit pas à d’autres augmentations indirectes du revenu de l’économie domestique. Comme l’épargne, l’imposition et les importations sont considérées comme des fuites dans le flux circulaire du revenu. Cela a pour conséquence de réduire les effets indirects d’une variation autonome des dépenses sur la demande agrégée, la production et l’emploi.

Pour résumer :


  	Une plus forte propension marginale à importer réduit la taille du multiplicateur : cela aplatit la courbe de demande agrégée.

  	Une augmentation des exportations déplace la courbe de demande agrégée vers le haut sur le diagramme du multiplicateur.

  	Une augmentation du taux d’imposition réduit la taille du multiplicateur : cela aplatit la courbe de demande agrégée.



La rubrique Einstein à la fin de cette section vous montre comment calculer la taille du multiplicateur dans le modèle après la prise en compte du taux d’imposition et des importations. Pour illustrer cela, nous supposons un taux d’imposition de 20 % (0,2) et une propension marginale à importer de 0,1. Avant d’introduire l’État, nous fixons la propension marginale à consommer, c1, à 0,6. En utilisant ces chiffres dans la formule du multiplicateur que nous calculons dans la rubrique Einstein, nous obtenons une valeur du multiplicateur k = 1,6, contre 2,5 pour la valeur calculée sans inclure les taxes et les importations. Dans la section suivante, nous étudions comment les économistes ont estimé la taille du multiplicateur à partir de données, pourquoi leurs estimations diffèrent, et pourquoi cette question est importante.


  Exercice 14.3 Le modèle du multiplicateur

  Considérez le modèle présenté ci-contre.

  
    	Comparez deux économies qui diffèrent simplement par la part des ménages contraints par le crédit, mais sont identiques par ailleurs. Dans quelle économie le multiplicateur est-il plus élevé ? Illustrez votre réponse à l’aide d’un schéma.

    	Sur la base de votre comparaison des deux économies, vous attendriez-vous à ce que le multiplicateur d’une économie varie au gré du cycle économique ?

    	Certains économistes ont estimé que le multiplicateur valait 1,8 lors de la Grande Dépression. Expliquez comment les caractéristiques suivantes de l’économie américaine à l’époque pourraient avoir eu une incidence sur sa valeur :
      
        	la taille du secteur public (voir la Figure 14.1) ;

        	le fait qu’il n’y avait pas d’allocations chômage ;

        	le fait que la part des importations était faible.

      

    

  




  Question 14.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La demande agrégée d’une économie ouverte est donnée par la consommation domestique après impôt C, l’investissement I (qui dépend du taux d’intérêt r), les dépenses publiques G et les exportations nettes X − M :

  

  c0 est la consommation autonome, c1 est la propension marginale à consommer et m est la propension marginale à importer. À l’équilibre de l’économie, cela est égal à la production : DA = Y. En résolvant pour Y, nous obtenons :

  

  D’après cette équation, laquelle des situations suivantes augmente le multiplicateur ?

  
    	Une chute des dépenses publiques.

    	Une chute du taux d’intérêt.

    	Une chute de la propension marginale à importer.

    	Une augmentation du taux d’imposition.

  

  
    	G a une incidence sur le niveau de DA, mais pas sur le multiplicateur.

    	r a une incidence sur I(r), qui a son tour a une incidence sur le niveau de DA, mais pas sur le multiplicateur.

    	Une baisse de m augmente le multiplicateur. Ceci est dû au fait que sa baisse réduit les fuites dans l’économie.

    	Une augmentation de t réduit le multiplicateur.

  




  Einstein Le multiplicateur dans une économie avec secteur public et commerce international

  Pour trouver le multiplicateur, nous pouvons à nouveau utiliser le fait qu’il existe un équilibre sur le marché des biens quand la production est égale à la demande agrégée (l’équilibre se trouve là où la droite de demande agrégée croise la droite à 45 degrés dans le diagramme du multiplicateur). L’équation de demande agrégée peut être réarrangée pour trouver la production et donc le multiplicateur :

  

  D’où :

  

  On constate que le multiplicateur est plus petit lorsque l’on introduit l’État et le commerce international :

  

  Cela est dû au fait que le dénominateur dans le membre de gauche est plus grand que celui de droite :
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14.6 Politique budgétaire : comment les États peuvent stabiliser et amplifier les fluctuations

Les dépenses publiques et la fiscalité peuvent amortir les fluctuations économiques de trois manières principales :


  	L’importance du secteur public : contrairement à l’investissement privé, les dépenses publiques de consommation et d’investissement sont généralement stables. Les dépenses de santé et d’éducation, qui sont les deux postes de dépenses publiques les plus importants dans la plupart des pays, ne fluctuent pas au gré de l’utilisation des capacités de production ou de la confiance des entrepreneurs. Ces types de dépenses publiques stabilisent l’économie. Comme nous l’avons également vu, un taux d’imposition plus élevé amortit les fluctuations, car il réduit la taille du multiplicateur.

  	L’État verse des indemnités chômage : même si les ménages épargnent pour lisser les fluctuations de leur revenu, peu de ménages épargnent suffisamment (c’est-à-dire, s’auto-assurent) pour faire face à une longue période de chômage. Les allocations chômage aident donc les ménages à lisser la consommation. D’autres programmes visant à redistribuer des revenus aux pauvres ont le même effet de lissage.

  	L’État peut intervenir : il peut intervenir délibérément pour stabiliser la demande agrégée en utilisant la politique budgétaire.




	politique budgétaire
	Changements des impôts ou de la dépense publique afin de stabiliser l’économie. Voir également : relance budgétaire, multiplicateur budgétaire, demande agrégée (ou globale).
	co-assurance
	Une manière de regrouper l’épargne de différents ménages pour que chaque ménage puisse maintenir son niveau de consommation en cas de baisse temporaire du revenu ou d’un besoin d’une dépense très importante.
	actions cachées (problème des)
	Cela se produit quand une action choisie par une partie à un échange n’est pas connue ou ne peut pas être vérifiée par l’autre. Par exemple, un employeur ne peut pas savoir (ou ne peut vérifier) l’effort fourni par son employé pour effectuer sa tâche. Connu également sous le terme : aléa moral. Voir également : attributs cachés (problème des).
	aléa moral
	Ce terme trouve son origine dans le secteur de l’assurance pour décrire le problème rencontré par les assureurs, et qui est qu’une personne avec une assurance habitation prendra moins de précautions pour éviter un incendie ou d’autres dégâts, ce qui augmente le risque au-delà de ce qui serait observé en l’absence d’assurance. Ce terme désigne de nos jours toute situation dans laquelle une des parties d’une interaction doit choisir une action qui affecte les profits ou le bien-être de l’autre partie, souvent car la partie affectée n’a pas l’information nécessaire sur l’action. On en parle aussi comme du problème des « actions cachées ». Voir également : actions cachées (problème des), contrat incomplet, too big to fail.
	attributs cachés (problème des)
	Cela se produit quand un attribut de la personne impliquée dans un échange (ou le produit ou service offert) n’est pas connu par les autres parties. Par exemple, un individu qui acquiert une assurance maladie connaît son état de santé, mais l’assureur ne le connaît pas. Connu également sous le terme : sélection adverse. Voir également : actions cachées (problème des).
	asymétrie d’information
	Information qui est pertinente pour les parties dans une interaction économique, mais qui n’est connue que par certaines et pas par d’autres. Voir également : sélection adverse, aléa moral.



Les travailleurs pourraient-ils s’assurer à titre individuel contre la perte d’emploi ? Trois raisons expliquent également les défaillances des marchés privés et ce qui conduit les États à fournir une assurance chômage, qui prend la forme d’allocations chômage :


  	Risque corrélé : durant une récession, les pertes d’emploi seront généralisées. Cela signifie qu’il y aura une explosion de la demande de prestation d’assurance chômage au sein de l’économie, et un assureur privé pourrait ne pas être en mesure de verser des indemnisations de l’ampleur requise. Cela implique également que la co-assurance entre voisins ou membres d’une même famille pourrait être d’une utilité limitée, si le besoin d’être aidé concerne plusieurs ménages simultanément.

  	Actions cachées : comme nous l’avons vu dans l’Unité 12, une compagnie d’assurances ne peut pas connaître le motif d’une perte d’emploi. Par conséquent, elle doit assurer le salarié contre les licenciements décidés par une entreprise en réponse à une demande insuffisante, mais également ceux dus au mécontentement de l’employeur vis-à-vis du travail fourni. Cela crée un aléa moral, car une personne bien assurée risque de faire moins d’efforts au travail.

  	Attributs cachés : supposez que vous appreniez que votre entreprise connaît des difficultés, mais que la compagnie d’assurances l’ignore. Il s’agit d’un autre exemple d’asymétrie d’information. Lorsque vous apprenez sa fermeture probable, vous achèterez donc une assurance, qui vous sera proposée à des taux raisonnables, car la compagnie d’assurances ne sait pas encore qu’il y a de grandes chances que vous fassiez une demande d’indemnité. Les travailleurs qui savent que leur entreprise se porte bien n’achèteront pas d’assurance. Le problème des attributs cachés se vérifiera pour les personnes (travaillant assidûment ou paresseuses) et les entreprises (performantes ou en faillite). Les personnes ayant de bonnes perspectives (celles qui aiment travailler dur, par exemple) ne se préoccuperont pas de s’assurer et l’assureur ne sera sollicité que par ceux qui sont les plus susceptibles de perdre leur emploi.




	stabilisateurs automatiques
	Caractéristiques du système fiscal et de transferts dans une économie qui ont pour effet d’atténuer une expansion ou une contraction de l’économie. Un exemple est le système des allocations chômage.
	paradoxe de l’épargne
	Si un individu unique décide de consommer moins, son épargne augmentera ; mais si tout le monde décide de consommer moins, il est possible que l’épargne dans son ensemble diminue au lieu d’augmenter. La tentative d’augmenter l’épargne est contrecarrée si l’augmentation du taux d’épargne n’est pas suivie d’une hausse de l’investissement (ou d’autres sources de la demande agrégée telles que la dépense publique en biens et services). ll en résulte alors une baisse de la demande agrégée et de la production, ce qui implique que l’épargne n’augmente pas.
	sophisme de composition
	Fausse déduction que ce qui est vrai pour les parties d’un ensemble (un ménage, par exemple) doit être vrai pour l’ensemble (dans ce cas, l’économie dans son ensemble). Voir également : paradoxe de l’épargne.



Le système d’allocations chômage fait partie de la stabilisation automatique qui caractérise les économies modernes. Nous avons déjà analysé un autre stabilisateur automatique : un système d’impôt proportionnel réduit la taille du multiplicateur et atténue le cycle économique.

Dans notre liste, le troisième rôle de l’État dans l’atténuation des fluctuations repose sur le recours à la politique budgétaire dans le cadre de politiques de stabilisation délibérées : augmentation des dépenses publiques ou baisse des impôts pour soutenir la demande agrégée en période de récession, réduction des dépenses publiques et augmentation des impôts pour maîtriser une expansion économique. Faire approuver ces mesures par un parlement peut être une lourde tâche, et c’est une des raisons pour lesquelles les politiques de stabilisation passent plus souvent par la politique monétaire que par la politique budgétaire. La politique budgétaire peut toutefois également jouer un rôle de stabilisation important, comme nous allons le voir, notamment en cas de fortes récessions.

Le paradoxe de l’épargne et le sophisme de composition

En comparant un ménage avec l’économie dans son ensemble, nous comprenons mieux la nature d’une augmentation du déficit public en cas de récession. Face à un déficit de son budget, un ménage inquiet de la baisse de sa richesse réduit ses dépenses et épargne davantage. C’est précisément le comportement que nous avons étudié sur la Figure 14.8 lorsque les ménages augmentaient leur épargne en 1929. Keynes a montré que la sagesse de l’épargne de précaution familiale ne se transpose pas à l’État lorsque l’économie est en récession.

Comparez un ménage essayant d’épargner davantage à tous les ménages faisant de même simultanément. Imaginez un ménage unique réduisant ses dépenses et mettant ses économies supplémentaires dans un bas de laine. L’argent se trouve dans le bas de laine, pour que le ménage puisse décider de l’utiliser lorsqu’il juge que c’est raisonnable de le faire.

Imaginez à présent que tous les ménages réduisent leurs dépenses et mettent leur épargne supplémentaire dans leurs bas de laine respectifs. En supposant que rien d’autre ne change au sein de l’économie, l’épargne supplémentaire réduit la dépense de consommation agrégée dans l’économie. Que se passe-t-il ? D’après la section précédente, nous pouvons modéliser cela comme une baisse de la consommation autonome, c0 : la courbe de demande agrégée se déplace vers le bas. L’économie se déplace vers un niveau de production, de revenu et d’emploi plus bas, via le mécanisme du multiplicateur. La tentative agrégée d’augmenter son épargne mène à une chute du revenu agrégé, ce qui est connu sous le nom du paradoxe de l’épargne. Le fait que ce qui est vrai pour une partie de l’économie ne l’est pas pour l’économie tout entière est appelé le sophisme de composition.

Un ménage unique peut augmenter son épargne s’il anticipe un revers de fortune, et ses économies l’aideront s’il est effectivement malchanceux – par exemple, si quelqu’un tombe malade ou perd son emploi. En revanche, si tous les ménages font de même lorsque l’économie est dans une phase de récession, ce comportement est la cause même du revers de fortune : un plus grand nombre de personnes perdent leur emploi. La raison tient au fait que dans l’économie prise dans son ensemble, dépenses et recettes vont de pair. Mes dépenses sont votre revenu ; vos dépenses sont mon revenu.

Qu’est-il possible de faire ? L’État peut laisser les stabilisateurs automatiques jouer leur rôle et aider à absorber le choc. En outre, il peut stimuler l’économie (par exemple, en augmentant temporairement les dépenses publiques ou en réduisant temporairement les impôts) jusqu’à ce que la confiance des entreprises et des consommateurs revienne et que le secteur privé soit de nouveau prêt à dépenser. Les déficits budgétaires augmentent, mais cela évite une récession importante, ainsi que Keynes s’en était aperçu.


	relance budgétaire
	L’utilisation par le gouvernement de la politique budgétaire (via une combinaison de baisse des taxes et de hausse des dépenses) dans le but d’augmenter la demande globale. Voir également : multiplicateur budgétaire, politique budgétaire, demande agrégée (ou globale).



Lorsqu’un gouvernement réduit les impôts ou augmente les dépenses publiques G lors d’une récession, on appelle cela une relance budgétaire. Le but est de contrebalancer la chute de demande agrégée du secteur privé. Une réduction des impôts a pour but d’encourager le secteur privé à dépenser plus, tandis qu’une augmentation de G constitue un ajout direct à la demande agrégée. La Figure 14.11a montre comment une augmentation de G peut compenser un déclin de la consommation privée, à l’image de celui décrit par le paradoxe de l’épargne. Tout comme une augmentation exogène de l’investissement, l’augmentation de G s’opère via le multiplicateur, de sorte que l’augmentation du revenu sera normalement supérieure à l’augmentation de G.





            [image: L’expansion budgétaire peut compenser un déclin de la consommation privée. ]



Figure 14.11a 
L’expansion budgétaire peut compenser un déclin de la consommation privée.









            [image: L’équilibre sur le marché des biens : L’économie commence en A, à l’équilibre sur le marché des biens, où la demande agrégée (DG) est égale à la production. ]



L’équilibre sur le marché des biens



L’économie commence en A, à l’équilibre sur le marché des biens, où la demande agrégée (DG) est égale à la production.









            [image: L’économie entre en récession : Ceci se produit après une chute de la confiance des consommateurs, qui réduit c0. La droite de demande agrégée se translate vers le bas et l’économie se déplace du point A vers le point B. ]



L’économie entre en récession



Ceci se produit après une chute de la confiance des consommateurs, qui réduit c0. La droite de demande agrégée se translate vers le bas et l’économie se déplace du point A vers le point B.









            [image: Relance budgétaire : une augmentation de G : Supposez que l’État fasse alors augmenter les dépenses publiques de G à G′, afin de contrecarrer la détérioration de la demande agrégée. DG se déplace vers le haut et l’économie se déplace au point C. ]



Relance budgétaire : une augmentation de G



Supposez que l’État fasse alors augmenter les dépenses publiques de G à G′, afin de contrecarrer la détérioration de la demande agrégée. DG se déplace vers le haut et l’économie se déplace au point C.









  Les grands économistes John Maynard Keynes

  [image: Portrait de John Maynard Keynes]
John Maynard Keynes (1883–1946) et la Grande Dépression des années 1930 ont révolutionné la pensée économique. Jusqu’alors, la plupart des économistes considéraient le chômage comme le résultat d’une forme d’imperfection du marché du travail. Si ce marché fonctionnait de manière optimale, il permettrait d’égaliser l’offre et la demande de travailleurs. Le chômage de masse et durable de la décennie qui précéda la Seconde Guerre mondiale poussa Keynes à porter un regard neuf sur la question du chômage.

  Keynes est né dans une famille d’universitaires, à Cambridge, au Royaume-Uni. Il étudia les mathématiques au King’s College de Cambridge, puis devint économiste et fut un disciple remarquable du célèbre professeur de Cambridge, Alfred Marshall. Avant la Première Guerre mondiale, Keynes était une référence mondiale sur la théorie quantitative de la monnaie et l’étalon-or, et prenait des positions conservatrices en matière de politique économique, défendant un rôle limité de l’État. Mais son point de vue changa peu après.

  En 1919, juste après la Première Guerre mondiale, Keynes publia Les Conséquences économiques de la paix, ouvrage dans lequel il s’opposait au traité de Versailles qui mit fin à la guerre.2 Ce livre fit instantanément de lui une célébrité mondiale. Keynes y soutenait à juste titre que l’Allemagne ne pouvait pas payer d’importantes réparations de guerre, et que pousser l’Allemagne à le faire contribuerait à provoquer une crise économique mondiale. En 1925, Keynes s’opposa au retour de la Grande-Bretagne dans le système de l’étalon-or, défendant l’idée que cela engendrerait une contraction de l’économie. En 1929, il y eut un krach financier et une crise mondiale. La Grande Dépression s’ensuivit. En 1931, la Grande-Bretagne fut contrainte d’abandonner l’étalon-or.

  En réponse à ces événements dramatiques, Keynes expliqua que les politiques monétaires orthodoxes requises par l’étalon-or ne feraient que renforcer la dépression, et que le monde avait besoin de politiques permettant d’accroître la demande agrégée. En 1936, il publia La Théorie générale de l’emploi, de l’intérêt et de la monnaie, où il développa un modèle économique pour expliquer ses idées3. La Théorie générale devint immédiatement mondialement célèbre, en particulier pour le concept du multiplicateur présenté dans cette unité. Dans La Théorie générale, Keynes avançait l’idée que si les taux d’intérêt étaient déjà très bas, une expansion budgétaire devenait nécessaire pour atténuer la crise. Lors de la crise économique mondiale de 2008, la réaction initiale dans de nombreux pays fut d’appliquer de telles politiques keynésiennes.

  Au cours de la Seconde Guerre mondiale, Keynes réfléchissait à la reconstruction d’après-guerre, déterminé à faire en sorte que les erreurs consécutives à la Première Guerre mondiale ne soient pas répétées. En 1944, avec l’Américain Harry Dexter White, il dirigea une conférence internationale à Bretton Woods, dans le New Hampshire, qui mena à la création d’un nouveau système monétaire international, géré par le Fonds monétaire international (FMI). Le système de Bretton Woods fut conçu dans le but d’éviter de reproduire les erreurs contre lesquelles Keynes avait mis en garde, sans succès, à la suite de la Première Guerre mondiale, et pour faire en sorte qu’un pays en récession (et ayant des problèmes de balance des paiements) n’ait pas besoin de mettre en place les politiques d’austérité rendues nécessaires par l’étalon-or. Un tel pays pourrait avoir recours à la politique budgétaire pour atteindre le plein emploi, tout en dévaluant dans le même temps son taux de change pour stimuler les exportations, réduire les importations et obtenir une balance des paiements satisfaisante.

  Keynes mena une vie remarquablement variée. Il fut universitaire, haut fonctionnaire, propriétaire du magazine New Statesman, spéculateur financier, président d’une compagnie d’assurances et membre de la Chambre des Lords. Il fonda également le Conseil des Arts de Grande-Bretagne, et fut président de la compagnie d’opéra de Covent Garden. Il épousa la ballerine russe Lydia Lopokova et fut un membre éminent du groupe de Bloomsbury, un remarquable cercle d’artistes et d’écrivains à Londres, auquel appartenait la romancière Virginia Woolf.

  En 1926, dans un ouvrage intitulé La Fin du laissez-faire,4 il écrivit :

  
    Je pense pour ma part que le capitalisme, sagement aménagé, peut probablement être rendu plus efficace pour atteindre des objectifs économiques que tout système alternatif que l’on puisse envisager pour l’instant, mais que ce système est, à bien des égards, extrêmement critiquable. Le problème qui se pose à nous est de savoir si nous sommes capables de concevoir une organisation sociale qui soit aussi efficace que possible sans aller à l’encontre de ce que nous pensons être un mode de vie satisfaisant.

  



Comment les gouvernements peuvent amplifier les fluctuations

L’argument de Keynes est synthétisé dans la case en bas à droite de la Figure 14.12 à la fin de cette section : de mauvaises politiques amplifient le cycle économique.


	solde budgétaire de l’État
	La différence entre les recettes fiscales de l’État et les dépenses publiques (y compris les achats de biens et services des pouvoirs publics, l’investissement et les dépenses en transferts, comme les retraites et les allocations chômage). Voir également : déficit budgétaire public, excédent budgétaire public.
	déficit budgétaire public
	Quand le solde budgétaire de l’État est négatif. Voir également : solde budgétaire de l’État, excédent budgétaire public.
	excédent budgétaire public
	Quand le solde budgétaire de l’État est positif. Voir également : solde budgétaire de l’État, déficit budgétaire public.



Parfois, un État choisit d’augmenter les impôts ou de réduire les dépenses pendant une récession parce qu’il est préoccupé par les effets de la récession sur son solde budgétaire. Le solde budgétaire de l’État est la différence entre les recettes de l’État moins les transferts, T, et les dépenses publiques, G, soit (T − G). Comme nous l’avons vu précédemment, si l’économie est en récession, les transferts publics tels que les allocations chômage augmentent tandis que les recettes fiscales diminuent, de sorte que le solde budgétaire public se détériore et pourrait devenir négatif.

Lorsque le solde budgétaire de l’État est négatif, on appelle cela un déficit budgétaire public – les dépenses publiques sur les biens et services, incluant les dépenses d’investissement plus les dépenses sur les transferts (comme les pensions de retraite et les allocations chômage) sont plus importantes que les recettes fiscales de l’État. Un excédent budgétaire public a lieu lorsque les recettes fiscales sont plus importantes que les dépenses. Pour résumer :


  	Équilibre budgétaire : G = T

  	Déficit budgétaire : G > T

  	Excédent budgétaire : G < T



La détérioration de la position budgétaire d’un État lors d’une récession fait partie de son rôle de stabilisateur. Réciproquement, lorsque l’État choisit de contourner les stabilisateurs pour réduire son déficit, cela peut amplifier les fluctuations de l’économie.

Imaginez qu’un État tente d’améliorer son solde budgétaire lors d’une récession en diminuant ses dépenses. Cela, tout comme une hausse des impôts, est qualifié de politique d’austérité. Suivez l’analyse de la Figure 14.11b pour voir comment une politique d’austérité peut renforcer une récession en réduisant plus encore la demande agrégée.





            [image: L’austérité budgétaire peut aggraver une récession. ]



Figure 14.11b 
L’austérité budgétaire peut aggraver une récession.









            [image: Équilibre sur le marché des biens : L’économie commence au point A, à l’équilibre sur le marché des biens, où la demande agrégée est égale à la production. ]



Équilibre sur le marché des biens



L’économie commence au point A, à l’équilibre sur le marché des biens, où la demande agrégée est égale à la production.









            [image: L’économie entre en récession : Ceci a lieu après une chute de la confiance des consommateurs, réduisant c0. La droite de demande globale se déplace vers le bas et l’économie se déplace du point A vers le point B. ]



L’économie entre en récession



Ceci a lieu après une chute de la confiance des consommateurs, réduisant c0. La droite de demande globale se déplace vers le bas et l’économie se déplace du point A vers le point B.









            [image: Politique d’austérité : Supposez que le gouvernement décide alors de réduire la dépense publique de G à G′, pour contrecarrer la détérioration du solde budgétaire de l’État. Par rétroaction, la récession fait augmenter les transferts de l’État et réduit les recettes fiscales. ]



Politique d’austérité



Supposez que le gouvernement décide alors de réduire la dépense publique de G à G′, pour contrecarrer la détérioration du solde budgétaire de l’État. Par rétroaction, la récession fait augmenter les transferts de l’État et réduit les recettes fiscales.








Cela signifie-t-il que les gouvernements ne devraient jamais imposer l’austérité pour réduire un déficit budgétaire ? Non – cela signifie simplement qu’une récession n’est pas le meilleur moment pour le faire. Créer du déficit public dans une conjoncture économique inadéquate peut causer des dégâts. Dans le cadre de politiques publiques bien conçues, il y aura des contraintes sur les actions du gouvernement, comme nous le verrons dans la Section 14.8.


	rétroaction négative (effet de)
	Un processus par lequel un changement initial enclenche un processus qui atténue le changement initial. Voir également : rétroaction positive (effet de).
	rétroaction positive (effet de)
	Un processus par lequel un changement initial déclenche un processus qui amplifie le changement initial. Voir également : rétroaction négative (effet de).



Le tableau de la Figure 14.12 résume ce que nous avons appris jusqu’ici. La première ligne donne des exemples sur la manière dont le comportement des ménages peut lisser ou perturber le fonctionnement de l’économie. Les termes de rétroactions négative et positive sont utilisés pour indiquer les mécanismes d’atténuation et d’amplification du cycle économique.





  
    
    	
      	Mécanismes d'atténuation, compensant les chocs (stabilisateurs)
      	Mécanismes d'amplification, renforçant les chocs (potentiellement déstabilisateurs)
    

    
      	Décisions du secteur privé
      	
        
          	Lissage de la consommation

        

      
      	
        
          	Les contraintes de crédit limitent le lissage de la consommation

          	La hausse de la valeur du collatéral (prix de l'immobilier) peut augmenter la richesse au-dessus du niveau cible et augmenter la consommation

          	La hausse de l'utilisation des capacités de production lors d'une phase d'expansion encourage les dépenses d'investissement, renforçant l'expansion

        

      
    

    
      	Décisions des gouvernements et des banques centrales
      	
        
          	Stabilisateurs automatiques (allocations chômage, par exemple)

          	Politique de stabilisation (budgétaire ou monétaire)

        

      
      	
        
          	Erreurs de politiques publiques, comme limiter la portée des stabilisateurs automatiques en récession, ou faire du déficit public en cas de faible demande sans pour autant générer d'excédents en cas d'expansion

        

      
    

  





Figure 14.12 
Le rôle du secteur privé et du gouvernement dans le cycle économique.







  Exercice 14.4 Baisses des dépenses durant une récession

  Supposons que l’État soit initialement à l’équilibre budgétaire.

  
    	Le solde budgétaire de l’État s’améliore-t-il, se détériore-t-il ou reste-t-il inchangé si le gouvernement diminue les dépenses publiques en période de récession, ceteris paribus ? Pour répondre à cette question, utilisez l’exemple de la Figure 14.11b. Supposez que le budget de l’État était équilibré en A. Une fois en B, l’État réduit G dans l’espoir d’améliorer son solde budgétaire. Supposez qu’il n’y ait pas d’allocations chômage et qu’un impôt linéaire soit en vigueur.

    	Évaluez la politique du gouvernement.

  




  Question 14.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Maintenir l’équilibre budgétaire pendant une récession aide à stabiliser l’économie.

    	Les stabilisateurs économiques font référence au fait que les chocs économiques sont partiellement compensés par les ménages lissant leur consommation lorsque leur revenu varie.

    	Le multiplicateur sur une relance budgétaire est supérieur lorsque l’économie fonctionne à pleine capacité.

    	Une relance budgétaire peut être mise en œuvre en augmentant les dépenses afin d’augmenter directement la demande ou en réduisant les impôts afin d’augmenter la demande du secteur privé.

  

  
    	Si le gouvernement maintient l’équilibre budgétaire, alors il ne compense pas la détérioration de la demande privée.

    	Les stabilisateurs automatiques renvoient aux politiques publiques lissant le revenu disponible des ménages, comme les impôts et les allocations chômage.

    	Le multiplicateur, tel que nous l’avons défini jusqu’à présent, suppose qu’il y a une capacité inutilisée dans l’économie. Il serait faible ou nul s’il y avait peu ou pas du tout de capacité de réserve.

    	Une augmentation de G fait augmenter la demande agrégée directement, alors qu’une réduction des impôts peut faire augmenter C et/ou I, représentant une augmentation de la demande du secteur privé.
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14.7 Le multiplicateur et la conduite de la politique économique

Dans le modèle du multiplicateur, nous avons utilisé des techniques simples pour modéliser la consommation agrégée, l’investissement, les échanges commerciaux et la politique budgétaire de l’État. Cela signifie qu’il y a un nombre réduit de variables à partir desquelles la taille du multiplicateur est calculée (la propension marginale à consommer, la propension marginale à importer et le taux d’imposition). Lorsque l’on veut appliquer le modèle au monde réel, il est important d’être conscient qu’il n’existe pas de multiplicateur unique et invariable dans le temps.


  Effet d’éviction

  L’effet d’une augmentation des dépenses de l’État sur la réduction des dépenses privées, auquel on peut s’attendre par exemple dans une économie tournant à pleine utilisation de ses capacités ou quand une expansion budgétaire est associée avec une hausse du taux d’intérêt.



La valeur du multiplicateur sera différente selon que l’économie utilise toutes ses capacités de production avec un taux de chômage faible ou qu’elle se trouve en récession. Avec des ressources pleinement utilisées, une augmentation de 1 % des dépenses publiques déplacerait ou évincerait une partie de la dépense privée de l’économie. Dans un cas extrême, si tous les travailleurs ont un emploi, une augmentation de l’emploi public ne peut avoir lieu que si le gouvernement débauche des travailleurs du secteur privé. Si l’augmentation de production publique était exactement compensée par la réduction de production privée, alors le multiplicateur serait de zéro.

On ne s’attendrait pas normalement à ce qu’un gouvernement décide d’une expansion budgétaire dans une économie de plein emploi – bien qu’il le puisse, dans des circonstances exceptionnelles comme la guerre, à l’instar des États-Unis dans les dernières années de la Seconde Guerre mondiale et pendant la guerre du Vietnam.

La taille du multiplicateur dépendra également des anticipations des entreprises. L’économie n’est pas comme un pneu de vélo, que l’on peut gonfler ou dégonfler pour maintenir la pression au bon niveau. Les ménages et les entreprises ne font pas que réagir à des changements de politiques, ils les anticipent également. Par exemple, si les entreprises anticipent que l’État stabilisera l’économie après un choc négatif, cela confortera la confiance des entreprises, et il sera suffisant de mettre en place une relance de moindre ampleur. Inversement, si les ménages pensent qu’un niveau de dépenses publiques plus élevé sera suivi d’impôts plus importants, ceux qui peuvent épargner pourraient mettre davantage de côté afin de payer ces impôts supplémentaires. Si cela se produit, cela réduira l’impact de la relance.

Quand la crise financière de 2008 conduisit à la baisse de PIB la plus importante depuis la Grande Dépression pour de nombreuses économies, les décideurs publics dans le monde entier demandèrent aux économistes de répondre à la question suivante : la politique budgétaire permettrait-elle de stabiliser l’économie ? Le modèle du multiplicateur, inspiré de l’analyse qu’avait faite Keynes de la Grande Dépression, semblait indiquer que oui. Mais en 2008, beaucoup d’économistes doutaient que le modèle de Keynes soit encore pertinent. La crise suscita un regain d’intérêt pour ce modèle, et conduisit à un large consensus, quoiqu’incomplet, sur la valeur du multiplicateur parmi les économistes (voir ci-dessous).

Une étude publiée en 2012 par deux économistes, Alan Auerbach et Yuriy Gorodnichenko, a montré la façon dont la taille du multiplicateur varie selon que l’économie soit en récession ou dans une phase d’expansion.5 C’est exactement l’éclairage dont les décideurs publics avaient besoin en 2008.

Leur étude indique que, pour les États-Unis, une augmentation de 1 $ de la dépense publique augmente la production de 1,50 $ à 2 $ pendant une récession, mais seulement de 0,50 $ en période d’expansion. Auerbach et Gorodnichenko ont élargi leurs recherches à d’autres pays et ont trouvé des résultats similaires. Ils ont également montré que l’effet d’augmentations autonomes de la dépense dans un pays donné a des retombées positives sur les pays avec lesquels il commerce. Ces effets étaient à peu près de la même ampleur que les effets indirects des augmentations successives de la dépense dans le pays d’origine.


  Comment les économistes apprennent des données La Mafia et le multiplicateur

  
	expérience naturelle
	Une étude empirique qui exploite des groupes de comparaison advenus naturellement et où les chercheurs n’ont pas la capacité d’assigner des participants à des groupes de traitement et de contrôle, comme c’est le cas dans les expérimentations conventionnelles. Parfois, des différences de législations, de politiques publiques, de climats et d’autres évènements peuvent offrir l’opportunité d’analyser les populations comme si elles avaient fait partie d’une expérience. La validité de telles études repose sur le postulat que l’allocation des sujets aux groupes de contrôle et de traitement produits naturellement peut être considérée comme aléatoire.
	causalité inverse
	Une relation de causalité à deux sens, dans laquelle A affecte B et B affecte aussi A.



  Vous pourriez être surpris(e) d’apprendre que les économistes ont utilisé la lutte de l’État italien contre la Mafia pour estimer la taille du multiplicateur, mais c’est ce qu’ont réussi à faire Antonio Acconcia, Giancarlo Corsetti et Saverio Simonelli.6 Pour échapper au problème de causalité inverse, ils ont utilisé la méthode de l’expérience naturelle et ont exploité des données portant sur le renvoi de politiciens locaux liés à la Mafia afin d’isoler la variation de la dépense publique qui n’est pas provoquée par des variations de la production.

  Suite à un changement de la loi en 1991, l’État central destitua les conseils provinciaux en Italie dont il avait été révélé qu’ils entretenaient des liens étroits avec la Mafia, et nomma de nouveaux agents à la place. Ces technocrates firent baisser les dépenses locales de 20 % en moyenne. La variation des dépenses publiques survenait en raison des liens avec la Mafia, à travers leurs effets sur le remplacement des représentants de l’État. Étant donné qu’il n’y a pas de lien de causalité direct entre la proximité avec la Mafia et la variation du niveau de production, la proximité avec la Mafia peut être utilisée pour identifier l’effet causal d’un changement du niveau des dépenses publiques sur la production. La situation est illustrée ci-dessous :

  


            [image: Utiliser la proximité avec la Mafia pour estimer le multiplicateur. ]



Figure 14.13 
Utiliser la proximité avec la Mafia pour estimer le multiplicateur.






  Avec cette méthode, les chercheurs ont pu estimer un multiplicateur de 1,5 au niveau local.

  Les économistes ont utilisé toute leur ingéniosité pour mettre au point des méthodes d’estimation de la taille du multiplicateur et de ses répercussions sur l’emploi. En s’appuyant sur le programme de relance américain, mis en place à la suite de la crise financière (l’American Recovery and Reinvestment Act de 2009, une relance de 787 milliards de dollars), on s’attendrait à ce que les États américains les plus touchés par la crise soient ceux qui aient été les plus durement touchés par le chômage et qui aient attiré le plus de relance par la dépense de la part du gouvernement. Par ce raisonnement, le chômage conduirait à davantage de dépenses dans ces États. Cela compromet l’estimation des effets d’une augmentation de la dépense sur la production et le chômage, qui est ce que nous cherchons à faire si nous souhaitons connaître la taille du multiplicateur.

  Une approche pour contourner ce problème de causalité inversée consiste à utiliser le fait qu’une partie des dépenses du programme de relance américain a été distribuée aux États américains selon une formule ne tenant pas compte de la sévérité de la récession dans chaque État. Par exemple, certaines dépenses de réparation des routes financées par le programme de relance dépendaient de la longueur du réseau autoroutier dans chaque État.7

  Étant donnée la formule d’allocation des fonds destinés à la construction des routes, et en utilisant le fait que la longueur du réseau autoroutier n’a aucun effet direct sur la variation du chômage, on peut répondre à la question suivante : y a-t-il eu davantage d’emplois créés dans les États ayant le plus bénéficié des dépenses de relance ?8

  


            [image: Utiliser les dépenses du plan de relance liées aux autoroutes pour estimer le multiplicateur. ]



Figure 14.14 
Utiliser les dépenses du plan de relance liées aux autoroutes pour estimer le multiplicateur.






  Les résultats des études utilisant cette approche estiment un multiplicateur de 2, et suggèrent que le plan de relance américain a créé entre 1 et 3 millions de nouveaux emplois.

  Malgré le scepticisme de certains économistes avant la crise de 2008 sur le fait que le multiplicateur était supérieur à un, les décideurs publics du monde entier ont mis en place des programmes de relance budgétaire en 2008–2009. On a attribué à la relance budgétaire le mérite d’avoir évité une nouvelle Grande Dépression, comme nous le verrons dans l’Unité 17.




  Quand les économistes ne sont pas d’accord Dans quelle mesure l’économie est-elle sensible aux dépenses publiques ?

  Peu de questions de politique économique sont débattues avec autant de ferveur que la valeur du multiplicateur depuis la crise financière de 2008 : quel est l’effet sur le PIB d’une augmentation des dépenses publiques de 1 % ?

  Le point d’achoppement tient principalement aux différences politiques entre les économistes impliqués. Ceux favorables à une augmentation des dépenses publiques tendent à penser que le multiplicateur est grand, tandis que ceux qui souhaiteraient que la taille du secteur public diminue pensent qu’il est faible. (Nous ne savons pas si cette corrélation tient au fait que leurs croyances concernant l’État influencent leurs estimations de la taille du multiplicateur, ou si c’est l’inverse.)

  Ce débat n’a jamais cessé depuis la première formalisation théorique du multiplicateur par John Maynard Keynes dans les années 1930. La crise économique récente l’a ravivé pour deux raisons :

  
    	La politique monétaire ne pouvait pas être utilisée : suite à la crise financière, plusieurs grandes économies sont restées en récession malgré l’intervention des banques centrales qui abaissèrent le niveau des taux d’intérêt à quasiment zéro. Comme nous le verrons dans la prochaine unité, les taux d’intérêt ne peuvent pas être abaissés à un niveau négatif, donc les États voulaient savoir si la relance budgétaire par la hausse de la dépense publique aiderait à stabiliser l’économie.

    	Les arguments quant à l’efficacité de l’austérité : après la crise de la zone euro en 2010, de nombreux pays européens alors en récession adoptèrent des politiques d’austérité en diminuant les dépenses publiques avec pour objectif de restaurer l’équilibre budgétaire de leurs finances publiques.

  

  Dans le cas de la relance comme dans le cas de l’austérité, le succès de la politique économique dépend de la taille du multiplicateur. Si le multiplicateur est négatif – ce qui pourrait se produire si une aggravation du déficit budgétaire provoque une importante réduction de la confiance –, un plan de relance conduira à une réduction du PIB, et une politique d’austérité provoquera une augmentation du PIB. Si le multiplicateur est positif, mais inférieur à 1, une relance budgétaire augmentera le PIB, mais dans une moindre mesure que la hausse des dépenses publiques. Si, comme dans notre modèle du multiplicateur, le multiplicateur est supérieur à 1, une relance budgétaire conduira à une augmentation du PIB plus importante que l’augmentation des dépenses publiques, tandis qu’une politique d’austérité renforcera la récession.

  Selon les méthodologies et les hypothèses adoptées, les économistes ont proposé différentes estimations du multiplicateur, allant de valeurs négatives à des valeurs supérieures à 2. Par exemple, les membres du Council of Economic Advisers du président Obama estimèrent que le multiplicateur était de 1,6 lorsqu’ils préparèrent l’American Recovery and Reinvestment Act de 2009. Le Fonds monétaire international présenta en 2012 des estimations selon lesquelles les multiplicateurs des économies avancées étaient compris, après la crise, entre 0,9 et 1,7.9

  Pour être efficaces, les dépenses publiques doivent rendre productives des ressources qui, autrement, seraient inutilisées. Ces ressources peuvent être des travailleurs au chômage (ou sous-employés), ainsi que des bureaux, des magasins ou des usines ne fonctionnant pas à plein régime. Quand une économie fonctionne déjà à plein régime (sans ressources inutilisées), toute dépense publique supplémentaire remplace ou évince la dépense privée.

  Les économistes Robert Barro et Paul Krugman exprimèrent leur désaccord quant à la valeur du multiplicateur dans les semaines qui suivirent la promulgation de l’American Recovery and Reinvestment Act, au début de l’année 2009. En utilisant des données sur les dépenses de défense nationale au cours de la Seconde Guerre mondiale, Barro est parvenu à la conclusion que le multiplicateur ne valait pas plus de 0,8. C’est-à-dire que dépenser 1 $ en équipement militaire n’augmenta la production que de 80 cents. Mais Paul Krugman répondit qu’en période de guerre, il n’y a pas de ressources productives inexploitées qu’il soit possible d’utiliser. Les personnes en âge de travailler participaient toutes à l’effort de guerre dans les usines, et le gouvernement avait recours au rationnement pour faire baisser la consommation privée.10

  Durant les récessions consécutives à la crise de la zone euro en 2010, alors que de nouvelles recherches en économie montraient que la valeur du multiplicateur en période de récession était nettement supérieure à un, de nombreux gouvernements européens mirent en place des politiques d’austérité budgétaire pour équilibrer leurs budgets. Ces pays obtinrent des performances de croissance médiocres – un autre signe qu’en période de forte récession, le multiplicateur est bien supérieur à 1. Mais certains pays de la zone euro n’ont pas eu d’autre choix que d’adopter des politiques d’austérité. Comme nous le verrons dans la section suivante, ils avaient perdu leur capacité à emprunter.




  Exercice 14.5 Méthodes d’estimation du multiplicateur

  Considérez les trois méthodes évoquées dans cette unité qui ont été utilisées pour estimer la taille du multiplicateur : les évictions de responsables politiques liés à la Mafia en Italie, les dépenses de relance par la construction d’autoroutes aux États-Unis et les dépenses de défense en période de guerre aux États-Unis.

  Pourquoi les estimations de la valeur du multiplicateur varient-elles selon vous ? Utilisez les concepts développés dans cette unité pour étayer votre explication.




  Exercice 14.6 Contributions à la variation du produit intérieur brut réel au cours du cycle économique

  Dans le tableau de la Figure 13.8, nous avions consigné les contributions des composantes principales de la dépense (C, I, G et X − M) sur la croissance du PIB américain pendant la récession de 2009. Nous pouvons utiliser FRED pour voir si ces contributions ont évolué au cours de la phase de reprise.

  Allez sur le site Internet de FRED. Vous pouvez consulter ce court tutoriel pour comprendre comment fonctionner FRED. Recherchez « Contribution to GDP » en utilisant la barre de recherche et sélectionnez ces quatre séries annuelles :

  
    	« Contributions to percent change in real gross domestic product: Personal consumption expenditures »

  

  Veillez à ce que la fréquence soit annuelle. Pour modifier la fréquence de votre série, cliquez sur le bouton « Edit graph » en haut à droite du graphique.

  Ce bouton vous permet également d’ajouter d’autres séries à votre graphique. Cliquez sur « Add line » et recherchez les séries suivantes :

  
    	« Contributions to percent change in real gross domestic product: Gross private domestic investment »

    	« Contributions to percent change in real gross domestic product: Government consumption expenditures and gross investment »

    	« Contributions to percent change in real gross domestic product: Net exports of goods and services »

  

  Enfin, ajoutez une série pour la croissance du PIB réel (« Real Gross Domestic Product »). Veillez à sélectionner une fréquence annuelle pour toutes les séries de votre graphique.

  
    	Les contributions au PIB cumulées correspondent-elles approximativement à la croissance du PIB ?

  

  Utilisez maintenant les données que vous avez téléchargées pour répondre aux questions suivantes pour la période 2007–2014 :

  
    	Décrivez les contributions à la croissance du PIB américain pendant la récession (T1 2008 à T2 2009) et pendant la phase de reprise (à partir de T3 2009) du cycle économique. Si vous analysez les données en utilisant le graphique de FRED, les périodes de récession sont grisées. Réalisez un tableau comme celui de la Figure 13.8.

    	Qu’est-ce qui pourrait expliquer les différences dans le rôle de la consommation et de l’investissement pendant la récession et pendant les phases de reprise du cycle économique ?

    	À partir des contributions à la croissance du PIB des dépenses de consommation et d’investissement du secteur public, que pouvez-vous déduire de la politique budgétaire du gouvernement américain pendant la crise ?

  

  Note : pour vous assurer que vous comprenez comment les graphiques de FRED sont créés, vous pouvez exporter les données dans un tableur et reproduire les séries.




  Exercice 14.7 La chute de la France

  Dans un éditorial d’août 2014 intitulé ‘The Fall of France’, Paul Krugman critique la politique d’austérité mise en place en France.

  En utilisant ce que vous avez appris à propos du multiplicateur budgétaire, expliquez pourquoi, selon Krugman, l’austérité budgétaire en France (et plus généralement en Europe) échouera (expliquez précisément ce que Krugman entend par « échouera »).




  Exercice 14.8 Relance sans endettement supplémentaire

  Lisez ‘Stimulus, Without More Debt’ de Robert Shiller.

  Supposons que l’économie soit en récession. La dette publique est élevée et le gouvernement veut atteindre l’équilibre budgétaire, soit G = T. Comment le gouvernement peut-il générer une relance budgétaire avec un effet sur le PIB tout en maintenant le budget à l’équilibre ?

  Pour répondre à cette question, suivez les étapes ci-dessous :

  
    	Montrez comment cela est possible à l’aide d’un diagramme du multiplicateur, en annotant correctement les ordonnées à l’origine et les pentes pertinentes. Dessinez un diagramme suffisamment précis pour que la taille précise du multiplicateur soit observable.

    	Expliquez avec vos propres mots comment le gouvernement peut mettre en œuvre une relance budgétaire tout en maintenant le budget équilibré.

    	Calculez algébriquement le multiplicateur de budget équilibré. (Indice : vous devrez écrire les expressions de la variation du PIB associée à un changement à la fois de G et de T, et les faire s’égaliser.)

    	Commentez brièvement les inconvénients que vous entrevoyez à recourir à cette relance budgétaire avec un budget à l’équilibre.

  

  Pour répondre à la question, vous pouvez faire les hypothèses suivantes :

  
    	Supposez que l’impôt soit forfaitaire. Cela signifie que l’impôt ne dépend pas du niveau de revenu, T = T, contrairement à notre hypothèse habituelle selon laquelle T = tY.

    	Supposez également que le pays n’ait ni importations ni exportations.

  




  Question 14.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Lesquelles des affirmations suivantes sur le multiplicateur sont correctes ?

  
    	Les économistes ont tendance à s’accorder sur leurs estimations du multiplicateur.

    	La causalité inverse peut poser problème quand on estime le multiplicateur de façon empirique.

    	Si les ménages anticipent le fait que des dépenses publiques accrues seront financées par une augmentation future des impôts, alors le multiplicateur sera plus grand.

    	Si les entreprises anticipent le fait que la politique budgétaire du gouvernement sera efficace, alors le multiplicateur sera plus grand.

  

  
    	Les estimations du multiplicateur varient largement.

    	Si une relance budgétaire plus vigoureuse est menée dans les économies où le taux de chômage est élevé, alors la causalité inverse peut être un problème pour les estimations du multiplicateur.

    	Dans ce cas, les ménages pourraient augmenter leur épargne aujourd’hui afin de payer l’augmentation anticipée des impôts. Ils réduiraient ainsi leur propension marginale à dépenser, d’où une réduction du multiplicateur.

    	Les entreprises augmenteront l’investissement si elles sont persuadées que l’économie se rétablira rapidement, augmentant ainsi la demande.
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14.8 Les finances publiques


	dette publique
	La somme de toutes les obligations vendues par l’État au cours du temps pour financer le déficit, moins celles arrivées à échéance.



Grâce au paradoxe de l’épargne, nous avons appris qu’il est contre-productif pour le gouvernement de compenser la stabilisation automatique de l’économie en période de récession. Nous avons aussi appris que le recours à une relance budgétaire pour stimuler la demande agrégée en cas de forte récession peut être justifié, dans des conditions où le multiplicateur est supérieur à un. Aussi, pourquoi les politiques de relance sont-elles souvent suivies de politiques d’austérité ? La réponse est : la dette publique. Pour comprendre pourquoi, détaillons les recettes et les dépenses des administrations publiques.

Recettes

Les États prélèvent des impôts principalement sous la forme d’impôt sur le revenu et d’impôt sur la consommation, souvent appelé taxe sur la valeur ajoutée (TVA) ou taxe sur les ventes. Ils se financent également à partir de sources diverses, dont des taxes sur des produits comme l’alcool, le tabac et l’essence, mais aussi des impôts sur la fortune, dont les droits de succession.

Dépenses

Les dépenses publiques incluent la santé, l’éducation, la défense, ainsi que l’investissement public tel que les routes et les écoles.

Les recettes publiques sont aussi utilisées pour financer différents transferts, qui comprennent les indemnités chômage, les retraites et les pensions d’invalidité. L’État doit également payer les intérêts de sa dette. Les transferts et les versements d’intérêts sont financés par les recettes publiques, mais ils ne comptent pas dans G parce que l’État ne dépense pas d’argent dans des biens et services.

Déficit primaire


	déficit primaire
	Le déficit public (recettes moins dépenses) auquel on a soustrait les paiements des intérêts de la dette. Voir également : dette publique.



Le déficit public, hors paiement des intérêts de la dette, est appelé déficit budgétaire primaire et est mesuré par G − T, où T représente les recettes fiscales moins les transferts (que l’on a définis comme valant tY dans le modèle du multiplicateur avec un taux d’impôt proportionnel, t). Si la situation initiale est une situation de déficit primaire nul, elle se détériore automatiquement en période de récession. Quand la tendance s’inverse, le déficit public primaire diminue et, en phase d’expansion, l’État aura des recettes supérieures à ses dépenses.

Lorsqu’il existe un déficit budgétaire, cela signifie que l’État doit emprunter pour combler l’écart existant entre ses recettes et ses dépenses. L’État emprunte en vendant des obligations. Les entreprises et les ménages achètent les obligations. Les ménages les détiennent souvent indirectement, car elles sont achetées par des fonds de pension auprès desquels les ménages achètent leur pension de retraite. La vente d’obligations accroît la dette publique.

Du fait de la mondialisation des marchés financiers, les étrangers aussi peuvent acheter des obligations nationales. Les obligations d’État sont attrayantes pour les investisseurs, car elles paient un taux d’intérêt fixe et sont généralement considérées comme un investissement sûr : le risque de défaut des obligations d’État est généralement faible. Les investisseurs tendent à vouloir détenir une combinaison d’actifs sûrs et risqués, et les obligations d’État font normalement partie des actifs les plus sûrs qu’ils puissent détenir.


	crise de la dette souveraine
	Une situation dans laquelle les obligations d’État finissent par être considérées comme trop risquées de sorte que l’État puisse se retrouver dans l’incapacité d’emprunter. Le cas échéant, l’État ne peut pas dépenser plus que ses recettes fiscales.



Une crise de la dette souveraine est une situation dans laquelle les obligations d’État commencent à être perçues comme risquées. De telles crises ne sont pas rares dans les économies en développement et émergentes, mais le sont dans les économies avancées. Pourtant, en 2010, les taux d’intérêt des obligations émises par l’Irlande, la Grèce, l’Espagne et le Portugal augmentèrent, indiquant une augmentation considérable du risque de défaut – la probabilité que l’État ne puisse verser les paiements requis. C’est ainsi que la crise de l’euro a commencé. Les gouvernements des pays en situation de crise de la dette souveraine peuvent ne pas avoir d’autre choix que de mettre en place des politiques d’austérité s’ils ne peuvent plus emprunter, car dans une telle situation, il leur est impossible de dépenser plus que leurs recettes fiscales.

Un stock élevé de dettes par rapport au PIB peut constituer un problème car, comme un ménage, l’État doit payer les intérêts sur sa dette et doit percevoir des recettes pour payer ces intérêts, ce qui peut nécessiter d’augmenter les impôts. Cependant, les États ne sont pas comparables aux ménages dans la mesure où il n’y a pas d’échéance à laquelle ils doivent avoir remboursé tout leur stock de dettes – quand un ensemble d’obligations arrivent à maturité, les États émettent généralement d’autres obligations et conservent ainsi un stock de dettes (c’est ce qu’on appelle un refinancement de la dette, que les entreprises pratiquent également pour financer leurs activités). En effet, étant donné que les obligations d’État sont généralement considérées comme un actif peu risqué en dehors des périodes de crise, les investisseurs privés demandent souvent de la dette publique. Comme l’indiquent les données de long terme du Royaume-Uni sur la Figure 14.15, il n’y a pas de règle générale sur la quantité de dettes que les États peuvent avoir sans prendre de risques.




            [image: La dette publique du Royaume-Uni en pourcentage du PIB (1700–2014) ]



Figure 14.15 
La dette publique du Royaume-Uni en pourcentage du PIB (1700–2014).






Ryland Thomas and Nicholas Dimsdale. (2017). ‘A Millennium of UK Data’. Bank of England OBRA dataset.






La Figure 14.15 montre la trajectoire de la dette publique du Royaume-Uni entre 1700 et 2014. Le niveau d’endettement d’un État est mesuré par rapport à la taille de son économie, c’est-à-dire en pourcentage du PIB. Les deux augmentations brutales du ratio dette/PIB britannique au cours du 20e siècle ont été provoquées par la nécessité pour le gouvernement d’emprunter pour financer l’effort de guerre.

Les crises financières font elles aussi augmenter la dette publique. Les États empruntent à la fois pour renflouer les banques en faillite et pour soutenir l’économie lors des longues récessions consécutives aux crises financières. Le ratio dette/PIB du Royaume-Uni a rapidement doublé pour atteindre plus de 80 % après la crise financière mondiale de 2008.

Remarquons également que, même si le Royaume-Uni est sorti de la Seconde Guerre mondiale avec un niveau d’endettement très élevé, celui-ci a rapidement diminué au cours des décennies qui ont suivi : de 260 % du PIB à 50 % dans les années 1980. Pourquoi ? À l’exception d’une année, l’État britannique a été en situation d’excédent budgétaire primaire durant toute la période allant de 1948 à 1973, ce qui a contribué à réduire le ratio dette/PIB. Mais le ratio peut également diminuer même en situation de déficit budgétaire primaire, tant que le taux de croissance de l’économie reste supérieur au taux d’intérêt. Au cours de la période de réduction rapide du taux d’endettement britannique, en plus des excédents primaires, la croissance était modérée, les taux d’intérêt fixés par le gouvernement bas et l’inflation modérée.

Pourquoi l’inflation aide-t-elle un pays à réduire son taux d’endettement ? Parce que la valeur faciale des obligations (le niveau d’endettement) est exprimée en termes nominaux. Par exemple, l’émission d’une obligation à dix ans émise en 1950 promet un remboursement d’un million de livres sterling en 1960. Donc si l’inflation fut modérément élevée au cours des années 1950, le PIB nominal a augmenté rapidement tandis que le million de livres sterling dû en 1960 est resté constant, ce qui signifie que la dette s’est contractée par rapport au PIB. Comme nous l’expliquerons davantage dans l’Unité 15, l’inflation réduit la valeur réelle de la dette.

De nombreuses économies avancées ont connu de longues périodes caractérisées par un taux de croissance supérieur au taux d’intérêt. L’économiste Brad DeLong a observé que ce fut le cas aux États-Unis pour la quasi-totalité des 125 dernières années.11


	amélioration au sens de Pareto
	Un changement qui bénéficie à au moins une personne sans dégrader la situation d’une autre personne. Voir également : Pareto-dominant.
	équité
	Une façon d’évaluer une allocation basée sur sa propre conception de la justice.




  Exercice 14.9 Efficacité et équité

  Comment utiliseriez-vous les critères d’amélioration au sens de Pareto et d’équité pour évaluer le recours aux politiques de relance et de sauvetage des banques après la crise financière mondiale de 2007–2008 ?

  Indice : vous pouvez relire les Sections 5.2 et 5.3 de l’Unité 5 dans lesquelles les concepts sont expliqués.



Dans les pays dont la population est vieillissante, les évolutions démographiques poussent à la hausse le ratio d’endettement, car la proportion de dépenses publiques allouées au versement des retraites, à la prise en charge des frais de santé et d’aide aux personnes âgées va s’accroître. Beaucoup de gouvernements et d’électeurs font face à un choix difficile : faut-il limiter les prestations ou augmenter les impôts ?12

Les leçons que nous pouvons tirer de notre discussion de la politique budgétaire et de la dette publique sont les suivantes :


  	Les stabilisateurs automatiques jouent un rôle utile : tout au long du cycle économique, ils contribuent au bien-être économique.

  	Si une relance budgétaire est utilisée en complément, il conviendra d’inverser le processus plus tard : cela peut intervenir quand l’économie se trouvera à nouveau dans une phase d’expansion. Dans le cas contraire, le ratio endettement-sur-PIB augmentera.

  	Les crises financières et les guerres augmentent la dette publique.

  	L’inflation réduit le poids de la dette publique : de même, la déflation l’augmente.

  	Une augmentation constante du ratio d’endettement n’est pas soutenable : mais il n’existe aucune règle stipulant exactement à quel point la dette est problématique.

  	Si le taux de croissance est inférieur au taux d’intérêt, il est nécessaire d’avoir des excédents budgétaires primaires pour stabiliser et réduire le ratio d’endettement : mais tenter de réduire le ratio d’endettement rapidement est contreproductif en période de récession, car cela nuit à la croissance.



Pour bien comprendre les effets des politiques publiques, The Economist propose un outil de modélisation permettant d’expérimenter en vous mettant à la place d’un décideur public. Essayez différentes combinaisons d’équilibre budgétaire primaire, de taux de croissance, de taux d’intérêt nominal et de taux d’inflation afin que le ratio d’endettement n’augmente pas de façon continue dans le pays de votre choix.
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14.9 Politique budgétaire et le reste du monde

Dans l’Unité 13, nous avons vu que les économies agricoles ont souffert des chocs causés par les guerres, les maladies et les intempéries. Dans l’Unité 11, nous avons vu que la guerre civile américaine avait eu des répercussions sur des économies comme le Brésil, l’Inde et le Royaume-Uni. Dans les économies modernes, ce qu’il se passe dans le reste du monde est une source de chocs, et perturbe également le fonctionnement de la politique économique intérieure. Pour éviter de faire des erreurs, les décideurs publics doivent comprendre ces interactions.

Les marchés étrangers comptent

Les fluctuations de la croissance sur d’importants marchés à l’étranger peuvent expliquer l’entrée en expansion ou en récession de l’économie domestique : cela vient d’un changement dans la composante des exportations nettes dans la demande agrégée, c’est-à-dire (X − M). La Chine, par exemple, est un marché très important pour les exportations australiennes (32 % des exportations australiennes étaient destinées à la Chine en 2013, soit 6,5 % de la demande agrégée australienne). Lorsque l’économie chinoise ralentit, passant d’un taux de croissance de 10,6 % en 2010 à 7,8 % en 2013, la transmission à l’économie australienne fut immédiate, et sa croissance ralentit à cause d’une chute de ses exportations nettes.

De façon similaire, le ralentissement de l’Eurozone à cause de la crise de 2010, qui fit suite à la crise financière mondiale de 2008, a joué un rôle important dans la lenteur de la sortie de récession de l’économie britannique. Cela tient au fait qu’une part importante des exportations du Royaume-Uni sont destinées à l’Union européenne. Par exemple, 44 % des exportations britanniques étaient destinées à l’UE en 2013, ce qui représentait 13 % de la demande agrégée du pays.

Les importations amortissent les fluctuations de l’économie domestique

Comme nous l’avons vu, la valeur du multiplicateur est réduite par la propension marginale à importer. Quand la demande autonome augmente, cela stimule les dépenses, et une partie des produits achetés sont produits à l’étranger. Cela affaiblit l’expansion de l’économie domestique.

Le commerce international contraint le recours à la relance

Le commerce avec d’autres pays limite la capacité des décideurs à recourir aux politiques de relance budgétaire en période de récession. Un exemple frappant est la France des années 1980. Au début de la décennie 80, l’économie française ne s’était pas complètement remise des chocs pétroliers des années 1970 qui avaient bouleversé l’économie mondiale. En 1981, le candidat socialiste François Mitterrand remporta l’élection présidentielle. Son premier ministre, Pierre Mauroy, mit en place un programme visant à stimuler la demande agrégée par l’intermédiaire d’une augmentation des dépenses publiques et d’une baisse des impôts (dans le modèle du multiplicateur, cela correspond à une augmentation de G et une baisse de t, le taux d’imposition).

La Figure 14.16 illustre ce qu’il s’est passé en France et en Allemagne, son plus important partenaire commercial. Les barres rosées indiquent les résultats de la France et les barres orangées, ceux de l’Allemagne. Les taux de croissance des exportations et des importations sont exprimés par rapport à 1979. Le graphique présente les résultats obtenus sur trois années. Au cours de la première année, il n’y avait pas de programme de relance, au cours de la seconde, la relance budgétaire fut mise en place en France et la troisième année correspond à l’année suivant le plan de relance.




            [image: Succès et échecs de la relance budgétaire française (1980–1983) ]



Figure 14.16 
Succès et échecs de la relance budgétaire française (1980–1983).






OECD. 2015. OECD Statistics. Remarque : les taux de croissance des exportations et des importations sont exprimés par rapport à 1979.






Si vous regardez la Figure 14.16, vous constaterez que le solde budgétaire français (mesuré par (T − G)/Y) devient négatif. Nous pouvons interpréter cela en disant qu’à partir d’un budget équilibré en 1980, le déficit budgétaire se creusa pour atteindre près de 3 % du PIB en 1982, et crût encore en 1983.

Pendant ce temps, en Allemagne, le solde budgétaire restait quasiment équilibré au cours de ces trois années. Les déficits budgétaires étaient respectivement de 0 %, 0 % et 0,2 %.

La politique d’expansion de la demande en France fut une exception en Europe. Il y eut bien une stimulation initiale de la croissance française en 1982 (de 1,6 % à 2,4 %), mais elle faiblit rapidement, revenant à un niveau de 1,2 % en 1983. Comment expliquer cela ?

Le redressement de l’économie française incita les ménages français à augmenter leurs dépenses, mais la majeure partie de cette augmentation porta sur les biens étrangers. La relance française se propagea à des pays produisant des biens plus compétitifs, comme le Japon (produits électroniques) et l’Allemagne (voitures). Il y eut donc une augmentation des importations en France : comparées à leur niveau de 1979, les importations françaises avaient augmenté de 17,9 %, comme indiqué sur la Figure 14.16. Les exportations allemandes avaient quant à elles augmenté de 17,1 % en 1982 et de près de 14 % en 1983. En conséquence, la croissance du PIB allemand fut supérieure à celle du PIB français en 1983. La politique de relance française a principalement bénéficié à ses partenaires commerciaux produisant des biens plus compétitifs. La France est alors passée derrière les autres pays européens, avec une croissance plus faible et un déficit budgétaire public élevé (supérieur à 3 % en 1983).

L’échec de la politique de Mitterrand s’est traduit, d’un point de vue économique, par une pression sur le franc français (l’unité monétaire de l’époque) : entre 1981 et 1983, l’État français dut procéder à trois dévaluations pour rendre les biens français plus compétitifs que ceux produits à l’étranger. Mauroy se retira en 1984 et le nouveau Premier ministre mit en œuvre une politique d’austérité.

L’expérience de Mitterrand souligne les limites de l’utilisation d’une relance budgétaire pour réussir la stabilisation d’une économie frappée par une profonde récession. Dans le cas de la France, la politique avait été mal conçue et retarda l’ajustement de l’économie française aux chocs qui l’avaient frappée dans les années 1970. Notez que le problème en France à cette époque n’était pas seulement un chômage élevé. L’augmentation de la demande agrégée stimula la dépense, mais pas la dépense sur des produits français.


  Une relance budgétaire pourrait ne pas être la seule (ou la meilleure) option politique en temps de crise : Olivier Blanchard, ancien économiste en chef du FMI, explique comment l’assainissement des finances publiques a fonctionné dans le cas de la Lettonie en 2008, bien qu’il s’y soit initialement opposé.13



Le multiplicateur était très faible et les retombées sur les autres économies indiquaient que la majeure partie de la relance avait fui hors de France. Si les grandes économies européennes avaient adopté des politiques budgétaires expansionnistes au même moment, les résultats auraient été bien différents, car les retombées provenant par exemple d’Allemagne auraient stimulé l’économie française. C’est un exemple d’une mauvaise politique économique, causée par l’absence de compréhension des liens de l’économie domestique avec le reste du monde. Cette politique aurait sa place sur la dernière ligne de la troisième colonne de la Figure 14.12.


	jeu de coordination
	Un jeu qui présente deux équilibres de Nash dont l’un peut être Pareto-supérieur à l’autre. Connu également sous le terme : jeu de l’assurance.




  Exercice 14.10 Coordination d’une relance

  Supposons que le monde ne soit constitué que de deux pays, ou blocs, appelés Nord et Sud. Le monde traverse une crise économique. La situation peut être décrite à l’aide du jeu de coordination utilisé pour l’investissement dans l’Unité 13. Ici, les deux stratégies possibles sont Relance et Pas de relance.

  Expliquez avec vos propres mots comment le jeu de coordination reflète les problèmes rencontrés par les décideurs publics des deux pays en raison de leur interdépendance.




  Question 14.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 14.16 illustre les effets de l’augmentation des dépenses publiques et des réductions d’impôts de la France en 1982 sur les économies française et allemande.

  En vous appuyant sur ces informations, lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	L’équilibre budgétaire français s’est détérioré de plus de 3 % à cause de l’expansion budgétaire.

    	L’expansion budgétaire a réussi à opérer un déplacement sur le long terme du taux de croissance du PIB français au-dessus de 2 %.

    	L’économie allemande a bénéficié de retombées dues à la hausse des importations françaises de produits allemands.

    	Les pays européens ne devraient jamais adopter une politique budgétaire expansionniste, car ils commercent beaucoup entre eux.

  

  
    	En 1983, G − T était en dessous de -3 %, contre 0 en 1980.

    	Le taux de croissance du PIB a augmenté au-delà de 2 % pendant l’année de l’expansion budgétaire (1982). Toutefois, il a rapidement rechuté à presque 1 % en 1983.

    	Les exportations allemandes étaient beaucoup plus importantes en 1982-1983 qu’en 1979-1980.

    	La politique budgétaire expansionniste peut être efficace si tous les pays adoptent des politiques expansionnistes simultanément.
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14.10 Demande agrégée et chômage

Nous avons désormais deux modèles qui nous permettent de lier la production totale, l’emploi et le taux de chômage dans l’économie :


	côté « offre » (économie agrégée)
	Comment la main d’œuvre et le capital sont utilisés pour produire des biens et services. Il utilise le modèle du marché du travail (également appelé le modèle des courbes de salaires et de prix, ou WS-PS). Voir également : côté « demande » (économie agrégée).
	côté « demande » (économie agrégée)
	Comment les décisions en matière de dépenses créent de la demande pour les biens et services et, en conséquence, créent de l’emploi et de la production. On utilise le modèle du multiplicateur. Voir également : côté « offre » (économie agrégée).
	modèle du multiplicateur
	Un modèle de la demande agrégée qui inclut le mécanisme du multiplicateur. Voir également : multiplicateur budgétaire, mécanisme du multiplicateur.




  	Le modèle côté « offre » (marché du travail) : un premier modèle, décrit dans l’Unité 9, concerne l’offre dans une économie et s’intéresse à la façon dont la force de travail est utilisée pour produire des biens et des services. On l’appelle modèle du marché du travail (ou modèle des courbes des salaires et des prix).

  	Le modèle côté « demande » (multiplicateur) : ce second modèle s’intéresse à la demande dans une économie et explique comment les décisions de dépenses génèrent la demande pour les biens et services et, en conséquence, l’emploi et la production. C’est le modèle du multiplicateur.



En combinant les deux modèles, nous pourrons expliquer comment l’économie fluctue autour de l’équilibre du marché du travail de long terme au cours du cycle économique.

Le modèle du marché du travail de l’Unité 9 est représenté dans la Figure 14.17 et l’équilibre sur le marché du travail est indiqué par le point d’intersection des courbes des salaire et des prix. Nous verrons que l’économie a tendance à fluctuer au cours du cycle économique autour du taux de chômage représenté au point A. Dans l’exemple de la Figure 14.17, le taux de chômage à l’équilibre est de 5 %.




            [image: L’économie agrégée vue du côté de l’offre : le marché du travail ]



Figure 14.17 
L’économie agrégée vue du côté de l’offre : le marché du travail.







	fonction de production
	Une expression graphique ou mathématique décrivant la quantité qui peut être produite pour tout montant donné ou toute combinaison donnée de facteurs de production. La fonction décrit les différentes technologies capables de produire la même chose.
	chômage cyclique
	L’augmentation du chômage au-dessus du chômage d’équilibre causée par une baisse de la demande agrégée associée au cycle économique. Connu également sous le terme : chômage dû à un déficit de demande. Voir également : chômage d’équilibre.
	court terme (modèle de)
	Le terme ne se rapporte pas à une période de temps, mais à ce qui est exogène : les prix, les salaires, le stock de biens d’équipement, la technologie, les institutions. Voir également : salaire, biens d’équipement, technologie, institutions, moyen terme (modèle de), long terme (modèle de).



La Figure 14.18 représente le diagramme du multiplicateur sous le diagramme du marché du travail. Notez que dans le cas du diagramme du marché du travail, le nombre de travailleurs se trouve sur l’axe des abscisses et nous pouvons mesurer le chômage et l’emploi sur cet axe. Sur le diagramme du multiplicateur, la production est représentée sur l’axe des abscisses. La fonction de production relie l’emploi à la production et, dans ce modèle, elle est très simple.

Nous faisons l’hypothèse que la productivité du travail est constante et égale à λ (« lambda »). La fonction de production s’écrit donc :



Pour que nous puissions écrire le modèle de la demande en dessous du modèle de l’offre, nous supposons que λ = 1, d’où Y = N.




            [image: L’offre et la demande dans l’économie agrégée ]



Figure 14.18 
L’offre et la demande dans l’économie agrégée.






Les fluctuations de l’emploi à court terme sont provoquées par des changements de la demande agrégée. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 9, lorsque l’emploi est inférieur à l’équilibre sur le marché du travail à cause d’une demande agrégée insuffisante, le chômage supplémentaire est appelé chômage cyclique. Si la demande est excédentaire, au-dessus de l’équilibre du marché du travail, alors le chômage est en deçà de son niveau d’équilibre.

Sur la Figure 14.19, l’économie est initialement à l’équilibre sur le marché du travail au point A, avec un taux de chômage de 5 %. Le niveau de production est appelé ici le niveau normal de production. Cela signifie que le niveau de demande agrégée doit se trouver sur la courbe de demande agrégée qualifiée de « normale ». Tout autre niveau de demande agrégée produirait un niveau d’emploi différent.





            [image: Fluctuations du cycle économique autour du chômage d’équilibre. ]



Figure 14.19 
Fluctuations du cycle économique autour du chômage d’équilibre.









            [image: Équilibre sur le marché du travail : L’économie est initialement en situation d’équilibre sur le marché du travail au point A, avec un taux de chômage de 5 %. Le niveau de demande agrégée est déterminé par la courbe de demande agrégée dénommée « normale ». ]



Équilibre sur le marché du travail



L’économie est initialement en situation d’équilibre sur le marché du travail au point A, avec un taux de chômage de 5 %. Le niveau de demande agrégée est déterminé par la courbe de demande agrégée dénommée « normale ».









            [image: Une expansion : Imaginez qu’une augmentation de l’investissement fasse se déplacer vers le haut la courbe de demande agrégée à DG (élevée), de sorte que la production et l’emploi augmentent. L’économie est en B : avec l’expansion, le chômage baisse en dessous de 5 %. L’emploi additionnel est appelé emploi cyclique. ]



Une expansion



Imaginez qu’une augmentation de l’investissement fasse se déplacer vers le haut la courbe de demande agrégée à DG (élevée), de sorte que la production et l’emploi augmentent. L’économie est en B : avec l’expansion, le chômage baisse en dessous de 5 %. L’emploi additionnel est appelé emploi cyclique.









            [image: Un effondrement : Si la courbe de demande agrégée est translatée vers le bas, alors sous l’effet du multiplicateur, la production et l’emploi baissent au point C. Le chômage augmente au-delà de 5 %. Le chômage additionnel est appelé chômage cyclique. ]



Un effondrement



Si la courbe de demande agrégée est translatée vers le bas, alors sous l’effet du multiplicateur, la production et l’emploi baissent au point C. Le chômage augmente au-delà de 5 %. Le chômage additionnel est appelé chômage cyclique.








Dans notre étude des fluctuations du cycle économique, en utilisant le modèle du multiplicateur, nous avons émis un certain nombre d’hypothèses ceteris paribus. Nous avons supposé que les prix, les salaires, le stock de capital, la technologie et les institutions étaient constants. Nous utilisons l’expression court terme pour nous référer à ces hypothèses. L’objectif du modèle est de prédire ce qu’il advient de la production, de la demande agrégée et de l’emploi lors d’un choc de demande (un choc d’investissement, de consommation ou des exportations) ou quand les décideurs publics utilisent la politique budgétaire ou monétaire pour déplacer la courbe de demande agrégée.


	moyen terme (modèle de)
	Le terme ne définit pas une période temporelle, mais ce qui est endogène. Dans ce cas, le stock de capital, la technologie et les institutions sont exogènes. La production, l’emploi, les prix et les salaires sont endogènes. Voir également : biens d’équipement, technologie, institutions, court terme (modèle de), long terme (modèle de).



Remarquez que dans la Figure 14.19, le marché du travail n’est pas à l’équilibre lorsque la production est supérieure ou inférieure à la normale. Le modèle du marché du travail est un modèle de moyen terme dans lequel les salaires et les prix peuvent changer, contrairement au modèle du multiplicateur qui est un modèle de court terme. Ainsi, un équilibre à court terme dans le modèle du multiplicateur peut ne pas être un équilibre à moyen terme dans le modèle du marché du travail.


	long terme (modèle de)
	Le terme ne définit pas une période temporelle, mais ce qui est exogène. Une courbe de coût de long terme, par exemple, fait référence aux coûts lorsque l’entreprise peut complètement ajuster tous ses facteurs de production, y compris ses biens d’équipement ; mais la technologie et les institutions de l’économie sont exogènes. Voir également : technologie, institutions, court terme (modèle de), moyen terme (modèle de).




  	Dans l’Unité 15, le cycle économique : nous étofferons le modèle de la Figure 14.19 en nous interrogeant sur l’évolution des salaires et des prix au cours d’une expansion et d’une récession.

  	Dans l’Unité 16, le long terme : nous utiliserons les courbes des salaires et des prix pour étudier le long terme, où la production, l’emploi, les prix et les salaires peuvent changer, ainsi que les institutions et la technologie. Nous nous demanderons comment des changements d’institutions et de politiques, comme l’affaiblissement des syndicats, la concurrence accrue sur les marchés des biens et des services ou encore l’introduction de nouvelles technologies requérant moins de main-d’œuvre auront des répercussions sur l’économie dans son ensemble.



Le tableau de la Figure 14.20 résume les différents modèles que nous allons utiliser pour étudier l’économie agrégée.





  
    
      	Unité
      	Échéance
      	Ce qui est exogène
      	Ce qui est endogène
      	Problème à résoudre
      	Politiques adéquates
      	Modèle à utiliser
    

  
  
    
      	13, 14
      	Court terme
      	Prix, salaires, stock de capital, technologie, institutions
      	Emploi, demande, production
      	Les variations de la demande ont une incidence sur le chômage
      	Côté demande
      	Multiplicateur
    

    
      	14, 15
      	Moyen terme
      	Stock de capital, technologie, institutions
      	Emploi, demande, production, prix, salaires
      	Les variations de la demande et de l’offre ont une incidence sur le chômage, l’inflation et le chômage d’équilibre
      	Côté demande, côté offre
      	Marché du travail, courbe de Phillips
    

    
      	16
      	Long terme
      	Technologie, institutions
      	Emploi, demande, production, prix, salaires et stock de capital
      	Les changements des conditions de profit et des institutions ont une incidence sur le chômage d’équilibre et les salaires réels
      	Côté offre
      	Modèle du marché du travail avec entrée et sortie des entreprises
    

  





Figure 14.20 
Modèles pour étudier l’économie agrégée.







  Question 14.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Les graphiques suivants sont ceux du marché du travail et du multiplicateur, et représentent respectivement l’offre à moyen terme et la demande à court terme dans l’économie agrégée :

  


            [image:  ]






  En supposant que la fonction de production de l’économie soit donnée par Y = N, où Y est la production et N l’emploi. À l’aide de ces information, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Une augmentation de l’investissement déplace la courbe DA vers le haut, avec pour résultat une production au niveau agrégé plus importante. Ceci entraîne un déplacement de la courbe des prix vers le haut à court terme, menant ainsi à un taux d’emploi plus important.

    	Une chute de la consommation autonome déplace la courbe DA vers le bas, ce qui résulte en une production agrégée plus faible. Ceci entraine un déplacement de la courbe de salaire vers la gauche à court terme, menant ainsi à un chômage plus important.

    	La productivité du travail se déplace avec les modifications de la demande agrégée à court terme.

    	Les déplacements de la demande agrégée entraînent à court terme des fluctuations cycliques du chômage autour du niveau de moyen terme représenté dans le graphique du marché du travail.

  

  
    	À court terme, il n’y a aucun déplacement des courbes des prix ou des salaires. En revanche, il existe des fluctuations cycliques du chômage, qui s’éloigne du niveau de moyen terme.

    	À court terme, il n’y a aucun déplacement des courbes des prix ou des salaires. En revanche, il existe des fluctuations cycliques du chômage, qui s’éloigne du niveau de moyen terme.

    	La productivité du travail est supposée constante à court terme.

    	Le modèle du marché du travail détermine l’équilibre à moyen terme, alors que le modèle de la demande agrégée détermine l’équilibre à court terme.

  



14.11 Conclusion

Les économies sont souvent confrontées à des chocs de demande agrégée, par exemple, un déclin dans l’investissement économique ou une augmentation du niveau d’épargne désiré par les ménages. Ces chocs ont tendance à être amplifiés par le processus décrit par le multiplicateur : en plus de leur première vague d’effets directs, une seconde vague d’effets ou d’autres effets indirects sont causés par la poursuite du recul des dépenses.

Pendant la seconde moitié du 20e siècle, les économies développées ont bénéficié d’une baisse importante de l’instabilité économique, due en partie à un poids plus important de l’État dans l’économie et à l’existence de stabilisateurs automatiques qui ont modéré les variations de la demande agrégée.

Bien que les politiques budgétaires actives y aient joué un rôle certain, leur bilan est contrasté. Comme la France l’a découvert au début des années 1980, une expansion budgétaire mal planifiée peut mener à un déficit budgétaire profitant peu à l’économie nationale.

L’année 2008 a rappelé au monde que même les pays les plus riches peuvent être touchés par des crises économiques. L’importance des politiques budgétaires lors de fortes récessions a été réaffirmée. Malheureusement pour la zone euro, les pays les plus touchés par la crise n’ont pas été capables de mettre en œuvre les relances budgétaires nécessaires, en raison des craintes de crises de la dette souveraine.


  Concepts introduits dans l’Unité 14

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Mécanisme du multiplicateur, modèle du multiplicateur

    	Propension marginale à consommer, propension marginale à importer

    	Fonction de consommation

    	Fonction d’investissement

    	Équilibre du marché des biens

    	Consommation autonome, demande autonome

    	Cible de richesse

    	Accélérateur financier

    	Stabilisateur automatique

    	Relance budgétaire

    	Paradoxe de l’épargne

    	Équilibre, déficit, excédent budgétaires

    	Déficit primaire

    	Dette publique

    	Crise de la dette souveraine

    	Rétroactions positive et négative

    	Côtés offre et demande de l’économie agrégée

    	Fluctuations du cycle économique

    	Long terme, moyen terme, court terme
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Leibniz 3.2.1 Courbes d’indifférence et taux marginal de substitution

Alexei s’intéresse à sa note à l’examen et son temps libre. Nous avons vu que ses préférences pouvaient être représentées graphiquement en utilisant des courbes d’indifférence, et que sa disposition à échanger des points à l’examen contre du temps libre (son taux marginal de substitution) était représentée par la pente de la courbe d’indifférence. Nous montrons ici comment représenter ses préférences mathématiquement.


	utilité
	Un indicateur numérique de la valeur qu’un individu confère à un résultat possible, de sorte qu’un résultat avec une valeur supérieure sera toujours choisi par rapport à un résultat présentant une valorisation inférieure, lorsque les deux sont disponibles.



Souvenez-vous qu’une courbe d’indifférence lie différentes combinaisons de points et de temps libre qui donnent à Alexei la même quantité d’utilité. Les préférences peuvent être représentées mathématiquement par une fonction d’utilité, qui nous dit de quelle manière les « unités d’utilité » d’une personne dépendent des biens disponibles. Alexei ne s’intéresse qu’à deux biens : ses heures de temps libre et sa note à l’examen. S’il a 
 unités de temps libre et 
 points de note, son utilité est donnée par une fonction :



Comme la note et le temps libre sont tous les deux des biens (Alexei voudrait avoir le plus possible des deux), la fonction d’utilité doit exhiber la propriété selon laquelle 
 augmente quand 
 ou 
 augmentent. Dans ce cas, on dit que l’utilité dépend positivement de 
 et 
.


	courbe d’indifférence
	Une courbe dont les points indiquent toutes les combinaisons de biens qui donnent un niveau d’utilité donné à l’individu.



La fonction d’utilité d’Alexei a deux arguments. À l’image d’une fonction à une variable qui peut être représentée graphiquement par une courbe dans un plan, une fonction à deux variables peut être représentée par une surface dans un espace tridimensionnel. Comme les graphiques tridimensionnels sont compliqués à manier, les économistes analysent l’utilité graphiquement en utilisant la même technique utilisée pour représenter l’espace tridimensionnel dans lequel nous vivons : les cartes d’isolignes (cartes en courbes de niveau). Les isolignes sont des lignes qui joignent des points de même hauteur au-dessus du niveau de la mer. De manière similaire, les courbes d’indifférence sont les isolignes de la surface d’utilité ; elles joignent des points procurant la même utilité.

Dans le cas d’Alexei, une courbe d’indifférence montre toutes les combinaisons de temps libre et de note à l’examen qui lui procurent le même niveau d’utilité. L’équation d’une courbe d’indifférence typique est



où la constante 
 représente le niveau d’utilité atteint sur la courbe. Les différentes valeurs de 
 correspondent aux différentes courbes d’indifférence : si vous augmentez 
 vous obtenez une nouvelle courbe d’indifférence qui se situe au-dessus et à la droite de l’ancienne courbe. Vous pouvez voir trois des courbes d’indifférence d’Alexei dans la Figure 3.6 du texte, que nous avons reproduite sous le nom de Figure 1 ci-dessous.




            [image: Représentation des préférences d’Alexei. ]



Figure 1 
Représentation des préférences d’Alexei.






Taux marginal de substitution

Étant donnée une combinaison 
 de temps libre et de note, le taux marginal de substitution (TMS) d’Alexei (c’est-à-dire, sa disposition à échanger des points de note contre une heure supplémentaire de temps libre) est donnée par la pente de la courbe d’indifférence 
 en ce point.

Comment pouvons-nous calculer la pente de la courbe d’indifférence 
 ?

Pour ce faire, nous devons utiliser les dérivées partielles de la fonction d’utilité. Par exemple, 
 montre comment l’utilité change quand 
 augmente et que 
 est maintenu constant. En économie, la dérivée partielle 
 est appelée l’utilité marginale du temps libre. De manière similaire, 
 correspond à l’utilité marginale des points de note. Nous avons déjà remarqué que l’utilité dépendait positivement de 
 et de 
. Autrement dit, les utilités marginales d’Alexei sont toutes les deux positives.

Nous calculons la pente de la courbe d’indifférence en utilisant une technique appelée la différentiation implicite, que nous utiliserons à nouveau dans d’autres suppléments Leibniz. Dans ce cas-ci, la méthode consiste à considérer comment la note à l’examen devrait changer en réponse à une hausse du temps libre d’une petite quantité afin de garder l’utilité à un niveau constant.

Supposez que 
 et 
 varient en petites quantités 
 et 
. La formule des petites variations pour les fonctions à deux variables donne une approximation de la variation de l’utilité 
, en l’exprimant comme une somme d’un « effet temps libre » et d’un « effet note » :



Si les changements 
 et 
 sont tels qu’Alexei reste sur la même courbe d’indifférence, son utilité ne change pas. On a donc 
, ce qui implique que :



En réarrangeant,



Les changements 
 et 
, ensemble, créent un petit mouvement le long d’une courbe d’indifférence. Si l’on prend maintenant la limite quand 
, l’expression à gauche s’approche de la valeur de la pente de la courbe et l’approximation devient une équation.

Ainsi, la pente de la courbe d’indifférence à travers tout point 
 est donnée par la formule :




	taux marginal de substitution (TMS)
	Le compromis qu’une personne est prête à faire entre deux biens. En tout point, c’est la pente de la courbe d’indifférence. Voir également : taux marginal de transformation.



L’expression à droite de cette équation est négative, puisque les deux utilités marginales sont positives : l’augmentation du temps libre ou de la note augmentent l’utilité d’Alexei. Les courbes d’indifférence ont donc des pentes négatives, comme dans le graphique. Pour éviter la confusion, nous définissons habituellement le taux marginal de substitution (TMS) comme correspondant à la valeur absolue de la pente. Ainsi :



ou, en français,



Définir le TMS comme un nombre positif nous permet de dire, par exemple, que le TMS est plus élevé (Alexei est davantage disposé à échanger des points de note contre du temps libre) là où la courbe d’indifférence est plus pentue, tandis que la pente de la courbe d’indifférence est davantage négative à ces endroits.

Le TMS est le taux auquel Alexei est disposé à échanger des points de note contre des heures supplémentaires de temps libre. L’équation ci-dessus, qui exprime le TMS comme un ratio d’utilités marginales, peut être interprétée de la façon suivante : le TMS est environ égal à l’utilité supplémentaire obtenue par une unité supplémentaire de temps libre, divisée par l’utilité supplémentaire obtenue par un point de note supplémentaire. Comme d’habitude quand on interprète des affirmations exactes impliquant des calculs en termes d’unités individuelles, l’approximation est bonne si les unités sont des petites quantités.

Préférences convexes

Chaque courbe d’indifférence de la Figure 1 s’aplatit lorsque l’on se déplace vers la droite le long de la courbe :


	taux marginal de substitution (TMS)
	Le compromis qu’une personne est prête à faire entre deux biens. En tout point, c’est la pente de la courbe d’indifférence. Voir également : taux marginal de transformation.



Le TMS d’Alexei diminue s’il a plus de temps libre tandis que sa note à l’examen diminue, de sorte que son utilité reste constante. Cette propriété qu’ont les préférences d’Alexei est connue sous le terme décroissance du taux marginal de substitution, et nous en faisons habituellement l’hypothèse lorsque nous traçons des courbes d’indifférence avec deux biens.

Une autre manière de décrire cette hypothèse est de remarquer que les courbes d’indifférence d’Alexei sont convexes. En termes algébriques, si nous réécrivons l’équation d’une courbe d’indifférence 
 sous la forme 
, alors 
 est une fonction décroissante et convexe de 
 pour un 
 donné. On dit qu’Alexei a des préférences convexes.

Une personne dont les préférences sont convexes préfère des combinaisons de biens à des quantités extrêmes de l’un ou l’autre des deux biens. Si nous traçons un segment entre deux points de la même courbe d’indifférence, chaque point sur le segment est alors une combinaison des deux extrémités du segment. Quand les courbes d’indifférence sont convexes, tous les points sur le segment entre les deux extrémités procurent une utilité supérieure à l’utilité procurée par les extrémités.

Nous donnerons un exemple d’une fonction d’utilité exhibant un TMS décroissant dans la prochaine section.

Pour en savoir plus : Sections 14.2 (pour la formule des petites variations) et 15.1 (pour les isolignes et la différentiation implicite) de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

Un exemple : la fonction d’utilité Cobb-Douglas

Dans cette section, nous nous intéressons à une fonction d’utilité particulière qui est souvent utilisée dans les modèles économiques. Nous dérivons les expressions des utilités marginales et du taux marginal de substitution, et nous vérifions leurs propriétés.

Comme précédemment, Alexei s’intéresse à son temps libre et à la note de son examen. Supposez que sa fonction d’utilité soit :



où 
 et 
 sont des constantes positives. Cette fonction exhibe des propriétés mathématiques très commodes. Elle est appelée fonction de Cobb-Douglas d’après le nom des deux personnes qui l’ont introduite en économie.

Pour trouver les utilités marginales du temps libre et de la note à l’examen, il faut trouver les dérivées partielles de la fonction d’utilité. En dérivant 
 par rapport à 
, nous trouvons que l’utilité marginale du temps libre est :



Nous savons de la fonction d’utilité que 
, ce qui nous donne une expression plus simple pour l’utilité marginale du temps libre :



De manière similaire, l’utilité marginale de la note à l’examen est :



Remarquez que quand 
 et 
 sont positifs, 
 l’est aussi. Ainsi, l’hypothèse selon laquelle 
 est aussi positif implique que 
. De manière similaire, 
 implique que 
. Autrement dit, l’hypothèse selon laquelle 
 et 
 sont tous les deux positifs garantit que les « biens sont bons » : l’utilité d’Alexei augmente quand son temps libre ou sa note augmente.

Dans la section précédente, nous avons défini le taux marginal de substitution (TMS) entre le temps libre et les points comme la valeur absolue de la pente d’une courbe d’indifférence, et nous avons montré qu’il était égal au ratio de l’utilité marginale du temps libre sur l’utilité marginale de la note à l’examen. Avec la fonction d’utilité Cobb-Douglas,



Les courbes d’indifférence sont décroissantes dans l’espace 
, donc lorsque l’on se déplace vers la droite le long d’une courbe d’indifférence, 
 augmente et 
 diminue, et donc 
 diminue. Puisque 
 et 
 sont positifs, le TMS diminue aussi. La fonction d’utilité de Cobb-Douglas implique donc un TMS décroissant.

Pour en savoir plus : Sections 15.1 et 15.2 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 8.6.1 Déplacements de la demande et de l’offre

Le prix et la quantité à l’équilibre concurrentiel se trouvent au point où les courbes d’offre et de demande se croisent. Si un choc déplace l’une des courbes, le prix et la quantité d’équilibre changent tous les deux. Dans ce supplément Leibniz nous montrons comment modéliser mathématiquement les effets d’un choc d’offre ou de demande.

Pour trouver le prix et la quantité d’équilibre concurrentiel sur le marché, il faut résoudre un système de deux équations — la courbe de demande 
 et la courbe d’offre 
 — pour 
 et 
. À l’équilibre concurrentiel, le prix égalise demande et offre :



Comme nous l’avons vu dans le supplément Leibniz 8.4.2, si l’on connaît les fonctions de demande et d’offre, on peut trouver le prix d’équilibre en résolvant cette équation, et par conséquent trouver la quantité d’équilibre. Mais que se passe-t-il quand l’une de ces fonctions change ?

Reprenez la situation analysée dans le Leibniz 8.4.2, d’un marché sur lequel les fonctions d’offre et de demande sont toutes deux linéaires :



où 
 sont des constantes. Supposez comme avant que 
, 
 et 
 soient toutes positives, garantissant que la courbe de demande soit décroissante et la courbe d’offre croissante ; par conséquent il y a au plus un prix d’équilibre. À condition que 
 et 
, nous avons montré précédemment qu’il existe un prix d’équilibre positif  
 et une quantité d’équilibre positive 
, donnés par :



Supposez qu’il y ait un choc de demande positif sur ce marché. La quantité demandée est maintenant plus élevée à tout prix donné. Nous pouvons modéliser le choc de demande comme une variation 
 du paramètre 
. La nouvelle courbe de demande est 
, où 
 correspond à un choc positif —
 impliquerait un choc négatif, c’est-à-dire une baisse de la quantité demandée pour tout prix.

Pour trouver le nouveau prix et la nouvelle quantité d’équilibre nous pouvons résoudre à nouveau les équations pour 
 et 
 en utilisant la nouvelle courbe de demande. Il est cependant plus rapide et plus simple de se concentrer sur les solutions de 
 et de 
 ci-dessus et de déterminer la manière dont elles changent quand 
 change :



Si vous n’êtes pas sûr(e) de comprendre d’où viennent ces résultats, vous pouvez les obtenir en utilisant une étape intermédiaire. Par exemple, la variation de 
 est donnée par :



En utilisant les expressions de 
 et 
, on voit tout de suite qu’une augmentation de la demande (
) augmente à la fois le prix d’équilibre et la quantité d’équilibre. Remarquez que si la quantité demandée pour tout prix augmente d’une unité (
) alors l’augmentation de la quantité de demande et d’offre à l’équilibre est 
, qui est positive mais inférieure à 
. Par conséquent, l’augmentation de la demande implique que les consommateurs achètent plus, mais elle augmente aussi le prix, et les consommateurs achètent moins que ce qu’ils auraient acheté sans le changement du prix.

Le choc de demande que nous avons analysé ici est assez similaire à l’exemple de l’augmentation de la demande de livres illustré par la Figure 8.11 du texte, reproduite ci-dessus et nommée Figure 1. Les fonctions d’offre et de demande de livres sont linéaires et le graphique montre que si le nombre de livres augmente pour tout prix donné, la courbe de demande se déplace vers la droite et le prix et la quantité d’équilibre augmentent tous les deux. La seule différence est qu’une variation 
 du paramètre 
 provoque un déplacement parallèle de la courbe de demande, tandis que dans la Figure 1, la pente change aussi.




            [image: Une augmentation de la demande de livres. ]



Figure 1 
Une augmentation de la demande de livres.






Dans le texte, nous avons aussi traité l’exemple d’un choc d’offre positif : une amélioration technologique qui permettait aux boulangeries de produire plus à moindre prix. Nous avons illustré cet exemple par la Figure 8.12, reproduite ci-dessus en tant que Figure 2. (Les courbes d’offre et de demande dans ce graphique ne sont pas linéaires, mais le principe est le même). Quand le coût marginal de faire du pain baisse, la courbe d’offre des boulangeries se déplace vers le bas et le nouvel équilibre de marché est au point B.




            [image: Une augmentation de l’offre de pain : baisse du Cm. ]



Figure 2 
Une augmentation de l’offre de pain : baisse du Cm.






Un tel choc d’offre signifie que les boulangeries sont disposées à offrir plus de pains pour tout prix donné. Il peut être représenté dans notre exemple linéaire par une variation 
 du paramètre 
. (À nouveau, 
 impliquerait que les entreprises offrent moins de pains pour tout prix.) L’effet sur le prix et la quantité d’équilibre d’une telle variation est comme suit :



(Comme avant, écrivez les étapes intermédiaires si vous n’êtes pas sûr(e) de comprendre d’où viennent ces résultats.)

Dans ce cas nous pouvons conclure que, puisque 
, l’effet du choc est d’augmenter la quantité et de réduire le prix — comme vous pouvez le voir sur la Figure 2.

Le cas non-linéaire

Si les courbes de demande et d’offre sont non-linéaires, il peut être difficile de trouver une solution explicite du prix et de la quantité d’équilibre. Il est tout de même possible de modéliser l’effet d’un choc qui déplace l’une des courbes et de déterminer comment cela affecte l’équilibre. Nous avons fait cela graphiquement dans le texte avec l’exemple du marché du pain. Nous faisons ici la même chose, mais mathématiquement.

Nous écrivons la courbe de demande de pains comme suit : 
. La quantité demandée diminue avec le prix 
, comme avant ; mais elle dépend aussi d’un paramètre 
, qui reflète les préférences des consommateurs. Une valeur élevée de 
 représente une situation dans laquelle les consommateurs aiment beaucoup le pain, et en achètent donc une quantité élevée pour tous les prix. Quand 
 est faible, moins de pains sont demandés pour chaque prix. L’effet de 
 et de 
 sur la demande peut être décrit à partir des dérivées partielles :



Un choc de demande positif peut alors être représenté comme une hausse du paramètre 
. Cela a l’effet d’augmenter la quantité demandée pour tous les prix. Quand la courbe de demande est tracée dans l’espace 
, comme d’habitude, elle est tracée pour une valeur fixe de 
. Une hausse de 
 déplace la courbe de demande vers la droite. De manière similaire, une baisse de 
 représente un choc de demande négatif et déplace la courbe vers la gauche.

De la même manière, nous écrivons la courbe de demande de pains comme 
, où le paramètre 
 est introduit afin de modéliser les chocs d’offre. On peut considérer que 
 représente la technologie. Une hausse de 
 correspond à une amélioration technologique qui diminue le coût marginal de faire du pain et amène les boulangeries à offrir plus de pains quel que soit le prix. En termes de dérivées partielles :



Une amélioration de la technologie est modélisée par une hausse de 
, qui déplace la courbe d’offre vers la droite. C’est le cas illustré par la Figure 2.

Pour tous 
 et 
 donnés, la courbe de demande est décroissante et la courbe d’offre est croissante dans le plan 
. Par conséquent il y a au plus un prix d’équilibre 
 et une quantité d’équilibre 
 correspondante. Cependant, si 
 et 
 changent, 
 et 
 changent aussi. 
 et 
 dépendent donc de 
 et de 
, et nous pouvons exprimer cela en les écrivant comme des fonctions :



Nous voulons savoir comment 
 et 
 changent quand 
 et 
 changent. En d’autres mots, nous voulons connaître les signes des dérivées partielles de 
 et 
 par rapport à 
 et 
. Afin de les trouver, nous utilisons la technique de dérivation implicite. Nous allons commencer par les dérivées partielles par rapport à 
. Elles nous donneront l’effet d’un choc de demande sur l’équilibre.

Le prix d’équilibre 
 résout l’équation d’égalisation de la demande et de l’offre du marché :



Nous allons dériver les deux termes de cette équation par rapport à 
, en gardant en tête que 
 est une fonction de 
 (c’est-à-dire, 
). Nous obtenons :



Cette équation peut être réécrite en exprimant 
 en fonction des autres dérivées partielles :



Le dénominateur de cette fraction est positif, parce que nous savons que 
 et 
. Le numérateur est positif aussi, par la spécification de la fonction de demande que nous avons faite ci-dessus. Nous pouvons en conclure que 
. Par conséquent, un choc de demande positif (une hausse de 
) entraîne une hausse du prix d’équilibre.

Pour trouver 
, nous pouvons utiliser l’équation de 
 :



En gardant toujours en tête que 
 est une fonction de 
. En dérivant par rapport à 
 :



À partir de cette expression, comme 
 et que nous venons de montrer que 
, nous pouvons déduire que 
 aussi. Par conséquent, un choc de demande positif (une hausse de 
) entraîne une hausse à la fois du prix d’équilibre et de la quantité d’équilibre. Un choc de demande négatif a l’effet opposé.

Afin de trouver l’effet d’un choc d’offre, il faut trouver les dérivées partielles de 
 et de 
 par rapport à 
. On peut le faire de la même manière que ci-dessus. On commence par dériver l’équation d’équilibre du marché par rapport à 
 pour obtenir une expression de 
 dont il est possible de déterminer le signe. Ensuite on peut utiliser soit l’équation de la courbe d’offre, soit celle de la courbe de demande (dans ce cas il est plus facile d’utiliser celle de la courbe de demande) pour déterminer le signe de 
. Si vous faites cela correctement, vous devriez trouver que 
 et 
, donc qu’un choc d’offre positif augmente la quantité et baisse le prix.

Cette analyse a démontré que qualitativement, les effets des chocs de demande et d’offre sur le prix et la quantité d’équilibre sont identiques à ceux que nous avons déterminés graphiquement dans le texte, quelles que soient les formes précises des fonctions d’offre et de demande — à condition qu’elles aient les propriétés classiques, c’est-à-dire que la courbe de demande soit décroissante et la courbe d’offre croissante.

Pour en savoir plus : Section 15.2 et les deux premiers paragraphes de la Section 15.3 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Unité 16 Progrès technique, emploi et niveau de vie à long terme

Thèmes et unités thématiques
	                        17: Histoire, instabilité et croissance            
	                        18: Économie mondiale            
	                        19: Inégalités            
	                        21: Innovation            
	                        22: Politique et politiques publiques            
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Comment les tendances de long terme et les écarts de niveau de vie et de chômage entre pays sont le fruit du progrès technologique, des institutions et des politiques publiques.


  	Le recours croissant aux machines et autres biens d’équipement dans le processus de production, ainsi que le progrès technologique rendu possible par l’accroissement des connaissances, ont constitué le socle de l’amélioration du niveau de vie à long terme.

  	La « destruction créatrice » des anciens processus de production et d’organisation de la production a engendré des destructions et des créations continues d’emplois, mais n’a pas conduit à une augmentation du taux de chômage à long terme.

  	Les institutions et politiques économiques des pays peuvent être évaluées à l’aune de leur capacité à préserver un faible niveau de chômage involontaire et à maintenir la croissance des salaires réels.

  	De nombreuses économies florissantes ont adopté des formes extensives de co-assurance contre les pertes d’emploi, qu’elles soient causées par la destruction créatrice ou par la concurrence avec d’autres économies. Ainsi, la plupart des citoyens de ces pays accueillent favorablement le changement technologique et la mondialisation de la production de biens et services.

  	La différence fondamentale entre les économies les plus performantes et les économies en développement réside dans leurs institutions et politiques publiques, qui dans les premières, incitent les principaux acteurs économiques à accroître la taille du gâteau, au lieu de se quereller sur la taille de leur propre part.



En 1412, le conseil de la ville de Cologne interdit la production d’un rouet par un artisan local par crainte du chômage parmi les producteurs de textile qui utilisaient le fuseau manuel. Au cours du 16e siècle, les nouvelles machines à tisser le ruban furent bannies de nombreuses régions d’Europe. En 1811, au début de la Révolution industrielle en Angleterre, le mouvement luddite des artisans du textile protesta avec force contre les nouvelles machines qui réduisaient les besoins en main-d’œuvre, telles que les machines à filer permettant à un seul ouvrier de produire la même quantité de fil que 200 travailleurs auparavant. Le meneur du mouvement était un jeune artisan non qualifié du nom de Ned Ludd, qui aurait, selon la légende, détruit des métiers à tisser mécaniques.1

L’économiste suisse Jean Charles Léonard de Sismondi (1773–1842) imagina un nouveau monde dans lequel « le Roi, assis seul sur son île, tournait sans fin une manivelle afin de faire accomplir, par des automates, toute la production de l’Angleterre ». L’usage croissant des technologies de l’information a conduit de nombreux économistes contemporains, dont Jeremy Rifkin, à exprimer des craintes similaires.2

Sismondi et Rifkin ont formulé des arguments plausibles. Toutefois, comme nous l’avons vu dans l’Unité 1, grâce à des innovations permettant d’économiser de la main-d’œuvre, de nombreux pays se sont déplacés vers le haut de la crosse de hockey, et le niveau de vie y a connu une croissance soutenue. Les travailleurs étaient payés davantage – souvenez-vous de la crosse de hockey des salaires réels de l’Unité 2 (Figure 2.1). Par ailleurs, la « fin du travail » ne s’est pas encore matérialisée, bien qu’en 1932, le philosophe Bertrand Russell exprimait de l’anticipation plutôt que de la crainte à l’idée de la fin du travail, et soutenait que : « [I]l y a bien trop de travail effectué dans le monde, que la croyance selon laquelle le travail est vertueux est source d’un mal immense, et que ce qui doit être prêché dans les pays industriels modernes est très différent de ce qu’on y a toujours prêché. »

Le progrès technique ne s’est pas traduit par la hausse du taux de chômage. Il a en revanche augmenté le plus petit salaire que les entreprises peuvent payer tout en recouvrant leurs coûts. Par conséquent, le progrès technique permet d’augmenter les ressources dont l’entreprise dispose pour investir et faire croître sa production et il fournit également l’incitation pour continuer à investir. En se concentrant uniquement sur la destruction d’emplois, ceux qui s’inquiètent de la « fin du travail » ont négligé le fait que le progrès technique économe en main-d’œuvre induit l’investissement qui aide à créer des emplois.

Dans la plupart des économies pour lesquelles des données sont disponibles, au moins 10 % des emplois sont détruits chaque année et environ le même nombre d’emplois est créé. En France ou au Royaume-Uni par exemple, un emploi est détruit et un autre est créé toutes les 14 secondes. Cela fait partie du processus de destruction créatrice qui se trouve au cœur des économies capitalistes que nous avons décrites dans les Unités 1 et 2.

Ceux qui perdent leur emploi subissent des coûts élevés à court terme. Ce court terme peut ne pas leur paraître si court : il peut durer des années, voire des décennies. Les bénéficiaires peuvent être les enfants de l’artisan textile remplacé par le métier à tisser mécanique ou ceux du dactylographe au chômage, car supplanté par l’ordinateur. Ils sont bénéficiaires, car ils trouveront du travail dans une profession plus productive que celle que leurs parents exerçaient, et ils pourront profiter des avantages des nouveaux biens et services que les métiers à tisser et les ordinateurs ont rendus possibles.

La partie destructrice du processus de destruction créatrice touche des emplois souvent concentrés dans certaines régions, où d’importantes pertes en salaires et emplois surviendront. Les familles et communautés lésées par ce processus mettent souvent des générations à s’en remettre. Comme pour l’expression « court terme », le terme « en moyenne » dissimule souvent les coûts subis par les travailleurs remplacés et par les communautés détruites par l’introduction de nouvelles technologies.

Aujourd’hui, par exemple, les technologies de l’information et de la communication (TIC) redéfinissent nos sociétés. Les TIC remplacent de nombreux emplois routiniers, appauvrissant souvent ceux qui étaient déjà pauvres. Des individus qui prévoyaient hier une amélioration de leur niveau de vie se trouvent désormais confrontés à des perspectives d’emploi réduites.

Néanmoins, la plupart de la population bénéficie de la chute des prix consécutive à la nouvelle technologie. Pour le meilleur ou pour le pire, la destruction créatrice causée par le progrès technologique fait partie du dynamisme du système économique capitaliste. Et bien que ce dynamisme soit responsable des vies chamboulées et de menaces croissantes sur l’environnement, l’introduction de technologies améliorées constitue également un facteur clé de l’accroissement du niveau de vie à long terme. Nous verrons ainsi que :


  	le changement technologique détruit en permanence des emplois ;

  	mais les pays qui ont évité des taux de chômages élevés sont ceux où la productivité du travail a le plus augmenté.



La Figure 16.1 montre les taux de chômage de 16 pays de l’OCDE de 1960 à 2014.




            [image: Taux de chômage d’un ensemble de pays de l’OCDE (1960–2014) ]



Figure 16.1 
Taux de chômage d’un ensemble de pays de l’OCDE (1960–2014).





        
                    
                        
                                Voir ces données sur OWiD
                        
                    

        


Données de 1960 à 2004 : David R Howell, Dean Baker, Andrew Glyn, and John Schmitt. 2007. ‘Are Protective Labor Market Institutions at the Root of Unemployment? A Critical Review of the Evidence’. Capitalism and Society 2 (1) (January). Données de 2005 à 2014 : OECD. 2015. OECD Statistics.






Dans les années 1960, les taux de chômage étaient faibles et plutôt similaires entre pays, avant de diverger dans les années 1970, reflétant en partie les différentes réponses aux chocs pétroliers décrits dans l’Unité 14. Parmi ces pays, seuls le Japon (JPN), l’Autriche (AUT) et la Norvège (NOR) ont conservé un taux de chômage inférieur à 6 % pendant toute la période. En Espagne (SPA), le taux de chômage avoisinait les 20 % du milieu des années 1980 jusqu’à la fin des années 1990. Il diminua par la suite de moitié dans les années 2000 avant de remonter en flèche pour dépasser les 20 % suite à la crise financière et la crise de la zone euro en 2009. L’Allemagne (GER) constitue, à cet égard, une exception : le taux de chômage y baissa dans les années qui suivirent la crise financière mondiale.

Quoiqu’il n’y ait pas de tendance à la hausse des taux de chômage sur le long terme, deux développements importants sur le marché du travail ont accompagné l’amélioration du niveau de vie. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 3 (Figure 3.1), le nombre annuel moyen d’heures travaillées par les gens possédant un emploi a baissé. De plus, une plus grande part des adultes travaille contre rétribution, ce qui est principalement dû à l’augmentation de la proportion des femmes qui font un travail rémunéré.

L’évolution du chômage illustrée par la Figure 16.1 n’est pas seulement le résultat de différences nationales dans le taux d’innovation ni de vagues d’innovation au cours du temps. Ces divergences reflètent des différences dans les institutions et les politiques mises en œuvre dans ces pays.

Alors que la production devenait de plus en plus intensive en capital, comment le niveau de vie a-t-il pu augmenter sur le long terme sans générer un chômage de masse ? Pour répondre à cette question, nous commençons par étudier l’accumulation du capital (le stock croissant de machines et d’équipements) et des infrastructures (comme les routes et les ports), qui ont toujours été au cœur de la dynamique du capitalisme.


  Exercice 16.1 Richesse et satisfaction dans la vie

  Comme nous l’avons vu dans l’Unité 3, le progrès technique augmente votre productivité horaire. Cela signifie qu’en travaillant le même nombre d’heures, vous pourriez produire et consommer davantage, ou vous pourriez produire et consommer autant de biens tout en travaillant moins et en profitant de plus de temps libre.

  Selon l’économiste Olivier Blanchard, la différence de production par habitant entre les États-Unis et la France est due en partie au fait que les Français ont préféré utiliser une partie de la hausse de la productivité pour augmenter leur temps libre plutôt que leur consommation.

  
    	Songez à deux pays, dont l’un a un PIB par habitant plus bas à cause d’un temps de travail plus faible, et l’autre a un PIB par habitant plus élevé du fait d’un temps de travail plus grand (comme la France et les États-Unis). En supposant que la satisfaction générale dans la vie ne dépende que du temps libre et de la consommation, dans quel pays selon vous la satisfaction générale dans la vie sera-t-elle la plus forte, et pourquoi ? Explicitez clairement les hypothèses que vous faites quant aux préférences des résidents de chaque pays.

    	En ne tenant compte que des heures travaillées et du PIB par habitant, dans quel pays (la France ou les États-Unis) préféreriez-vous vivre, et pourquoi ? En quoi votre réponse changerait-elle si vous incluiez également d’autres facteurs ?

  




  Question 16.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 16.1 est un graphique représentant le taux de chômage pour 16 pays de l’OCDE entre 1960 et 2014.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Il n’y a pas de corrélation entre les taux de chômage des différents pays.

    	On observe une nette tendance à la hausse du chômage dans tous les pays au cours des 30 dernières années.

    	Les chocs pétroliers des années 1970 ont affecté les taux de chômage des différents pays de façon très différente.

    	Le taux de chômage a augmenté dans tous les pays suite à la crise financière de 2008.

  

  
    	La majorité des pays avaient des taux de chômage plus faibles dans les années 1960 que dans les années 1980 et 1990. La plupart d’entre eux ont connu une baisse du chômage dans les années 1990, ce qui suggère une légère corrélation positive.

    	Les graphiques ne montrent pas de nette tendance à la hausse pour le chômage depuis les années 1980.

    	Bien que la plupart des pays aient connu un chômage plus élevé après les chocs pétroliers, il s’est agi de très fortes augmentations pour certains, comme l’Irlande et de l’Espagne, tandis que pour d’autres ce ne furent que de légères hausses, comme pour le Japon, l’Autriche et la Norvège.

    	Le taux de chômage a en fait baissé en Allemagne après 2008.
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16.1 Progrès technique et niveau de vie


	rentes d’innovation
	Surplus de profits par rapport au coût d’opportunité du capital qu’un innovateur génère en introduisant une nouvelle technologie, structure organisationnelle ou stratégie de marketing. Connu également sous le terme : rentes schumpétériennes.
	destruction créatrice
	Nom attribué par Joseph Schumpeter au processus par lequel les anciennes technologies et les entreprises qui ne s’adaptent pas sont évincées par les nouvelles, car elles ne peuvent plus rivaliser sur le marché. Selon lui, l’échec des entreprises non rentables est créateur, car il libère le travail et les biens d’équipement pouvant être utilisés dans de nouvelles combinaisons.
	biens d’équipement
	Les intrants durables et coûteux non liés à la main-d’œuvre utilisés dans la production (machines, bâtiments), à l’exclusion de certains intrants essentiels, par exemple l’air, l’eau, les connaissances, qui sont utilisés dans la production à un coût nul pour l’utilisateur.



Dans l’Unité 2, nous avons vu comment les entreprises pouvaient gagner des rentes d’innovation schumpétériennes en introduisant de nouvelles technologies. Les entreprises qui ne parviennent pas à innover (ou à copier d’autres innovateurs) sont incapables de vendre leur produit à un prix au-dessus de leur coût de production et finissent par disparaître. En moyenne, ce processus de destruction créatrice conduisait à une augmentation soutenue du niveau de vie, car le progrès technologique et l’accumulation de biens d’équipement sont complémentaires : chacun fournit les conditions nécessaires à la réalisation de l’autre.


  	Les nouvelles technologies nécessitent de nouvelles machines : l’accumulation des biens d’équipement est une condition nécessaire au progrès technologique, comme nous l’avons vu dans le cas de la « spinning jenny » (machine à filer).

  	Le progrès technologique est nécessaire pour poursuivre l’accumulation de biens d’équipement : cela signifie que l’introduction de techniques de production toujours plus intensives en capital continue à être profitable.



Le second point mérite un éclaircissement. Reprenons la fonction de production utilisée dans les Unités 2 et 3. Nous avons vu que la production dépend du facteur de production travail et que la fonction décrivant cette relation se déplace vers le haut avec le progrès technologique, de sorte qu’une même quantité de travail génère à présent davantage de production. Dans l’Unité 3, la fermière avait une quantité de terres fixe : nous avions supposé que la quantité de biens d’équipement était fixe. Cependant, comme nous l’avons vu, la quantité de biens d’équipement que le travailleur contemporain utilise est bien plus importante que celle des fermiers d’antan.


	intensif en capital
	Se dit de l’utilisation d’une plus grande quantité de capital (par exemple, les machines et équipements) par rapport au travail et aux autres facteurs de production. Voir également : intensif en travail.
	productivité du travail
	Quantité totale produite divisée par le nombre d’heures ou une autre mesure du facteur travail.



Nous introduisons maintenant les biens d’équipement (machines, équipement et structures) de manière explicite dans la fonction de production. L’axe des abscisses de la Figure 16.2 représente la quantité de biens d’équipement par travailleur. C’est une mesure de ce qu’on appelle l’intensité capitalistique de la production. L’axe des ordonnées représente la production par travailleur, également appelée productivité du travail.





            [image: La fonction de production de l’économie et le progrès technique. ]



Figure 16.2 
La fonction de production de l’économie et le progrès technique.









            [image: Rendements décroissants du capital : La fonction de production est caractérisée par des rendements décroissants. ]



Rendements décroissants du capital



La fonction de production est caractérisée par des rendements décroissants.









            [image: Productivité marginale du capital : La loupe au point A détaille le calcul de la productivité marginale du capital : c’est la pente de la tangente à la fonction de production en A. ]



Productivité marginale du capital



La loupe au point A détaille le calcul de la productivité marginale du capital : c’est la pente de la tangente à la fonction de production en A.









            [image: Intensité capitalistique plus élevée : La productivité marginale du capital baisse à mesure que nous nous déplaçons le long de la fonction de production vers une plus forte intensité capitalistique. ]



Intensité capitalistique plus élevée



La productivité marginale du capital baisse à mesure que nous nous déplaçons le long de la fonction de production vers une plus forte intensité capitalistique.
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Progrès technique



Cela fait pivoter vers le haut la fonction de production.









            [image: La fonction de production initiale : Au point B sur la fonction de production initiale, le capital par travailleur et la production par travailleur sont respectivement 20 000 $ et 15 000 $. ]



La fonction de production initiale



Au point B sur la fonction de production initiale, le capital par travailleur et la production par travailleur sont respectivement 20 000 $ et 15 000 $.









            [image: Après le progrès technologique : Considérez le point C sur la nouvelle fonction de production (après progrès technologique) : le capital par travailleur a augmenté, passant à 30 000 $, tout comme la production par travailleur, à 22 500 $. ]



Après le progrès technologique



Considérez le point C sur la nouvelle fonction de production (après progrès technologique) : le capital par travailleur a augmenté, passant à 30 000 $, tout comme la production par travailleur, à 22 500 $.









            [image: La pente de la fonction de production : Nous avons choisi le point C de sorte que la pente de la fonction de production, c’est-à-dire la productivité marginale du capital, soit la même qu’en B. ]



La pente de la fonction de production



Nous avons choisi le point C de sorte que la pente de la fonction de production, c’est-à-dire la productivité marginale du capital, soit la même qu’en B.









            [image: La productivité moyenne du capital : La droite bleue en pointillés passe par l’origine et les fonctions de production de l’ancienne et la nouvelle technologie. Sa pente est la productivité moyenne du capital. ]



La productivité moyenne du capital



La droite bleue en pointillés passe par l’origine et par les fonctions de production de l’ancienne et la nouvelle technologie. Sa pente est la productivité moyenne du capital.








Comme dans l’Unité 3, la fonction de production décrit une situation de rendements marginaux décroissants : au fur et à mesure que le travailleur utilise davantage de biens d’équipement, la production augmente, mais à un rythme décroissant (Charlie Chaplin a montré dans son film de 1936 Les Temps Modernes qu’il y a une limite au nombre de machines qu’un ouvrier peut utiliser). Cela signifie qu’avec une augmentation de la quantité des biens d’équipement, ces derniers connaissent des rendements marginaux décroissants. La pente de la fonction de production pour tout niveau de capital par travailleur correspond à la productivité marginale du capital. Elle montre l’augmentation de la production en réponse à l’augmentation d’une unité de biens d’équipement par travailleur.

La loupe au point A sur la Figure 16.2 montre comment est calculée la productivité marginale du capital : notez que Y/travailleur désigne la production par travailleur, et la productivité marginale du capital (PmC) est ΔY/ΔK. La productivité marginale du capital, pour chaque niveau de capital par travailleur, est la pente de la tangente à la fonction de production en ce point.

Leibniz : Économie malthusienne

Leibniz : Travail et production

Les précédents Leibniz ont montré comment calculer la PmC pour tout point d’une fonction de production donnée. Prenez un moment pour les relire.


	fonction concave
	Une fonction de deux variables pour laquelle le segment joignant deux points sur la fonction (peu importe lesquels) se situe entièrement sous la courbe représentant la fonction (la fonction est convexe quand le segment se situe au-dessus de la fonction).



Nous pouvons voir sur la Figure 16.2 que la productivité marginale du capital est décroissante au fur et à mesure que l’on se déplace le long de la fonction de production. Une fonction de production qui présente des rendements du capital décroissants est concave. La concavité saisit le fait que la production par travailleur augmente en fonction du capital par travailleur, mais moins que proportionnellement.

La concavité implique qu’une économie ne sera pas en mesure de maintenir la croissance de la production par travailleur par un simple surcroît du même type de capital. À partir d’un certain niveau, la productivité marginale du capital devient si faible que cela ne vaut plus la peine d’investir. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 14, les entrepreneurs n’investissent dans l’économie nationale que si le rendement est supérieur à celui d’obligations ou d’investissements à l’étranger et que, par ailleurs, il est suffisamment élevé pour qu’ils ne souhaitent pas simplement dépenser leurs profits en biens de consommation.

Une croissance économique pérenne nécessite du progrès technologique afin d’augmenter la productivité marginale du capital. Cela fait pivoter la fonction de production vers le haut et rend l’investissement domestique plus rentable, ce qui conduit à une intensité capitalistique plus élevée. Suivez les étapes de l’analyse de la Figure 16.2 pour voir comment la combinaison du changement technologique et de l’investissement en capital fait augmenter la production par travailleur.


	Taylorisme
	Innovation dans la gestion qui a pour but de réduire le coût du travail, par exemple en divisant les emplois qualifiés en plusieurs tâches demandant peu de qualification dans l’optique de diminuer les salaires.



Une innovation technologique peut également faire référence à de nouvelles méthodes d’organisation du travail. Rappelez-vous qu’une technologie est un ensemble d’instructions permettant de combiner des facteurs de production pour fabriquer un produit. La révolution managériale du début du 20e siècle, appelée le Taylorisme, en est une bonne illustration : la main-d’œuvre et les biens d’équipement furent réorganisés en un processus rationalisé avec de nouveaux systèmes de supervision pour augmenter l’effort des travailleurs. Depuis plus récemment, la révolution des technologies de l’information permet désormais à un ingénieur d’être connecté avec des milliers d’autres ingénieurs et de machines partout dans le monde. Cette révolution fait ainsi pivoter vers le haut la fonction de production, augmentant sa pente pour chaque niveau de capital par travailleur.

Sur la Figure 16.2, vous pouvez également voir une droite bleue en pointillés passant par l’origine et par les deux fonctions de production de l’ancienne et nouvelle technologie. La pente de cette droite nous donne le volume de production par unité de biens d’équipement au point où elle coupe la fonction de production : c’est la quantité produite par travailleur divisée par les biens d’équipement par travailleur. En observant le graphique, on remarque que les points B et C sur les deux fonctions de production ont le même niveau de production par unité de biens d’équipement.

Pour comprendre la façon dont le progrès technique et l’accumulation du capital ont façonné le monde, nous nous concentrons sur les pays qui ont été les chefs de file technologiques. La Grande-Bretagne l’a été à partir de la Révolution industrielle et jusqu’à la veille de la Première Guerre mondiale, cédant alors la première place aux États-Unis. La Figure 16.3 présente le capital par travailleur sur l’axe des abscisses et la production par travailleur sur l’axe des ordonnées.

Nous pouvons maintenant examiner le chemin parcouru au cours du temps par le Royaume-Uni et les États-Unis. Nous nous intéressons d’abord à la Grande-Bretagne : la série de données commence en 1760 (au bas du graphique) et prend fin en 1990 avec une intensité capitalistique et une productivité bien plus élevées. L’insert en bas à droite représente les mêmes points dans le graphique, désormais familier, du PIB par habitant en forme de crosse de hockey. À mesure que la Grande-Bretagne se déplaçait au cours du temps vers le haut de la crosse de hockey, l’intensité capitalistique et la productivité augmentaient toutes deux. Aux États-Unis, la productivité a dépassé celle du Royaume-Uni à partir de 1910 et est demeurée plus élevée depuis. En 1990, les États-Unis avaient une productivité et une intensité capitalistique plus élevées que celles du Royaume-Uni.
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Figure 16.3 
Trajectoires de croissance à long terme d’un ensemble d’économies.
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            [image: Royaume-Uni : La série commence en 1760 au coin inférieur du graphique et s’achève en 1990 avec une intensité capitalistique et une productivité bien plus élevées. ]



Royaume-Uni



La série commence en 1760 au coin inférieur du graphique et s’achève en 1990 avec une intensité capitalistique et une productivité bien plus élevées.
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PIB par travailleur



L’insert en bas à droite présente les mêmes données dans la représentation familière du PIB par travailleur avec la courbe en crosse de hockey, en utilisant l’échelle de rapport.
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            [image: États-Unis : La productivité américaine dépassa celle du Royaume-Uni en 1910 et demeura plus élevée depuis lors. ]



États-Unis



La productivité américaine dépassa celle du Royaume-Uni en 1910 et demeura plus élevée depuis lors.
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Le Japon, Taïwan et l’Inde



Les trajectoires du Japon, de Taïwan et de l’Inde montrent que se déplacer le long de la courbe du niveau de vie en forme de crosse de hockey nécessite l’accumulation de capital et l’adoption de nouvelles technologies.
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La Figure 16.3 montre que les pays qui sont riches aujourd’hui ont vu leur productivité du travail augmenter au cours du temps à mesure qu’ils utilisaient de plus en plus de capital. Par exemple, si nous nous intéressons aux États-Unis, le capital par travailleur (mesuré en dollars américains de 1985) a augmenté de 4 325 $ en 1880 à 14 407 $ en 1953, puis à 34 705 $ en 1990. Parallèlement à cette augmentation de l’intensité capitalistique, la productivité américaine du travail a augmenté de 7 400 $ en 1880 à 21 610 $ en 1953 et 36 771 $ en 1990. L’historien de l’économie, John Habakkuk, a affirmé que les salaires étaient élevés pour les salariés des usines aux États-Unis à la fin du 19e siècle, car ils avaient la possibilité d’émigrer vers l’ouest du pays : par conséquent, les propriétaires d’usines avaient tout intérêt à développer des technologies économisant de la main-d’œuvre.3

La croissance de la productivité a réduit le facteur travail par unité de production : d’après la crainte des Luddites et les prévisions des auteurs de la « fin du travail », cela entraînerait une perte d’emplois permanente.

En observant la Figure 16.3, il apparaît clairement que les trajectoires historiques de ces économies ne sont pas incurvées comme la fonction de production unique de la Figure 16.2. Cela tient au fait qu’elles ont connu une combinaison d’accumulation du capital et de progrès technologique. Les économies performantes empruntent des trajectoires similaires au déplacement représenté par la droite bleue en pointillés entre les points B et C de la Figure 16.2.

D’après l’Unité 1, nous savons que les autres pays se sont déplacés vers le haut de la crosse de hockey à des moments très différents. Considérez le Japon, Taïwan et l’Inde, représentés sur la Figure 16.3. Remarquez que dès 1990, le capital par travailleur au Japon était non seulement plus élevé que celui des États-Unis, mais aussi presque deux fois plus élevé que celui de la Grande-Bretagne. Le Japon avait atteint ce niveau en deux fois moins de temps que la Grande-Bretagne. Taïwan en 1990 avait également une intensité capitalistique plus élevée que la Grande-Bretagne. L’avance des États-Unis en termes de production de masse et d’industries scientifiques s’est érodée à mesure que d’autres pays ont investi en éducation et adopté les techniques managériales américaines.4

L’interprétation de la Figure 16.3, en utilisant le modèle de la fonction de production de la Figure 16.2, suggère que les pays ont adopté des méthodes de production à plus forte intensité capitalistique au fur et à mesure qu’ils devenaient plus riches. Cependant, alors que le Japon et Taïwan ont tous les deux connu un progrès technologique conséquent, le fait que leur production par travailleur soit restée en dessous des niveaux américain et britannique indique qu’ils sont restés sur une fonction de production plus basse.

Pour résumer :


  	Le progrès technologique a déplacé la fonction de production vers le haut : il a été stimulé par la perspective de rentes d’innovation.

  	Cela a compensé les rendements marginaux décroissants du capital : la productivité du capital, mesurée par la pente d’une corde partant de l’origine, est restée relativement constante au cours du temps dans les pays en avance sur le plan technologique.



Le progrès technologique a joué un rôle crucial pour empêcher les rendements décroissants de mettre un terme à l’amélioration à long terme du niveau de vie, obtenue grâce à l’accumulation de biens d’équipement.


  Question 16.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant représente la fonction de production d’une économie avant et après un progrès technologique :

  


            [image:  ]






  En vous appuyant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La productivité moyenne du capital en B est de 20 000 / 15 000 = 1,33.

    	La productivité marginale du capital en C est de (22 500 – 15 000) / (30 000 – 20 000) = 0,75.

    	La concavité de la fonction de production indique des rendements décroissants du capital.

    	Consécutivement à un progrès technologique, la productivité marginale du capital augmente mais la productivité moyenne du capital reste la même pour un niveau donné de capital par travailleur.

  

  
    	La productivité moyenne du capital en B est de 15 000 / 20 000 = 0,75.

    	La productivité marginale du capital en C est égale à la pente de la fonction de production en ce point.

    	Cela signifie que la pente devient moins forte à mesure que l’on se déplace vers la droite.

    	Sur le graphique, les points A et B ont la même productivité moyenne du capital. En revanche, le niveau de capital par travailleur y diffère. Pour un niveau donné de capital par travailleur, les productivités moyenne et marginale du capital augmentent toutes deux avec le progrès technologique.
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16.2 Le processus de création et de destruction d’emplois

Le progrès technique permettant des économies de main-d’œuvre comme illustré par les Figures 16.2 et 16.3 permet de produire davantage avec une quantité de travail donnée. Il contribue également à l’augmentation de la production. En incitant à investir, il compense certains des emplois qu’il a détruits, et peut même créer plus d’emplois qu’il n’en existait auparavant. Si au cours d’une année donnée davantage d’emplois sont créés que détruits, l’emploi augmente. Quand plus d’emplois ont été détruits que créés, l’emploi baisse.


	stock
	Une quantité mesurée à un instant t. Ses unités ne dépendent pas du temps. Voir également : flux.
	flux
	Une quantité mesurée par unité de temps, telle que le revenu annuel ou le salaire horaire.



Nous savons qu’il existe à chaque instant un certain nombre de personnes qui subissent un chômage involontaire. Ils préféreraient travailler, mais n’ont pas d’emploi. Le nombre d’individus sans emploi est une variable de stock, mesurée sans dimension temporelle. Elle varie d’un jour à l’autre, d’une année à l’autre, à mesure que certains chômeurs sont recrutés (ou abandonnent la recherche d’emploi), que d’autres personnes perdent leur emploi et que d’autres encore décident de chercher un emploi pour la première fois (les jeunes quittant l’école ou l’université, par exemple). Ceux qui sont sans emploi constituent le « stock » de chômeurs : ceux qui trouvent un emploi ou cessent d’en chercher un sortent du stock, et ceux qui perdent leur emploi y entrent. Le nombre de personnes obtenant et perdant un emploi est une variable de flux.

La réallocation globale des emplois correspond à la somme des créations et des destructions d’emplois. En comparaison, la croissance nette de l’emploi est habituellement faible et positive.

La Figure 16.4 montre la destruction, la création et le taux de croissance nette de l’emploi pour un ensemble de pays. Notez qu’au Royaume-Uni, entre 1980 et 1998, davantage d’emplois furent supprimés que créés : la croissance nette de l’emploi était négative. Sur un ensemble de pays présentant différents stades de développement et différents degrés d’ouverture au commerce international, nous observons des taux de réallocation d’emplois relativement similaires. Dans la plupart des pays, environ un cinquième des emplois sont créés ou détruits chaque année, malgré des taux de croissance nette de l’emploi très variables.
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Figure 16.4 
Destruction d’emplois, création d’emplois et emploi net pour un ensemble pays.
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Imaginez à présent un système économique dans lequel les nouveaux emplois seraient créés à un taux annuel de 2 % et les destructions d’emploi seraient interdites (c’est-à-dire que le taux de destruction serait nul). Cette économie présenterait aussi une croissance nette de l’emploi de 2 %. Cela pourrait correspondre à ce qu’un planificateur souhaiterait faire. La Figure 16.4 montre que ce n’est pas la manière dont fonctionne une économie capitaliste en pratique : il n’existe pas de planificateur. La concurrence et la possibilité de capturer des rentes économiques signifient toutes deux que la création d’emplois entraîne souvent la destruction d’autres emplois.

Pour comprendre la manière dont la création et la destruction d’emplois ont lieu dans un secteur, nous pouvons examiner l’impact de la révolution des technologies de l’information sur le secteur de la distribution aux États-Unis depuis les années 1990. L’adoption de systèmes reliant électroniquement les caisses enregistreuses aux lecteurs de codes-barres, aux terminaux pour cartes de crédit et aux systèmes de gestion des stocks et de la relation client a permis une augmentation considérable de la production par travailleur. Pensez au volume de transactions au détail effectuées par un caissier employé dans un nouveau point de vente.

La recherche à ce sujet montre que la totalité de la croissance de la productivité du travail dans la distribution s’expliquait par l’entrée sur le marché d’établissements plus productifs (magasins de vente au détail ou usines, par exemple) remplaçant des établissements existants bien moins productifs (y compris les établissements plus anciens de la même entreprise, ainsi que les boutiques et usines détenues par d’autres, où des emplois furent détruits).

Nous avons présenté l’expansion massive de l’emploi dans l’entreprise américaine Walmart dans la Figure 7.1 de l’Unité 7. La croissance de Walmart reposait en partie sur une stratégie d’ouverture de magasins plus efficaces et hors des centres-ville, rendue possible par les nouvelles technologies de vente en gros et au détail.

Pour le secteur industriel, des données détaillées recueillies auprès de toutes les entreprises de l’économie montrent comment la croissance de la productivité a été réalisée à travers la création et la destruction d’emplois au sein des entreprises, et par leur entrée et sortie du marché. Les données de la Finlande pour les années 1989 à 1994, par exemple, montrent que 58 % de la croissance de la productivité eut lieu au sein des entreprises (comme dans le cas de Walmart). La sortie du marché des entreprises à faible productivité a contribué à un quart de la hausse, et enfin 17 % est attribuable à la réallocation d’emplois et de production depuis des entreprises à faible productivité vers des entreprises très productives.

Le secteur du bâtiment en France fournit un autre exemple de réallocation du travail des entreprises les plus faibles vers les plus fortes. Selon l’Insee, les entreprises de très faible productivité (dans le premier quartile) ont détruit davantage d’emplois qu’elles n’en ont créés. Entre 1994 et 1997, ces entreprises ont créé 7,1 % des nouveaux emplois, et détruit 16,1 %, ce qui signifie que l’emploi dans ces entreprises s’est contracté de 9,0 %. Par comparaison, les créations d’emploi ont été supérieures aux destructions (17,1 % contre 11,8 %) dans le dernier quartile des entreprises du bâtiment.


  Exercice 16.2 Schumpeter revisité

  
    	Dans l’Unité 2, nous avions présenté la façon dont Joseph Schumpeter caractérisait les économies capitalistes par le processus de « destruction créatrice ». Expliquez ce concept avec vos propres mots.

    	En vous appuyant sur cette définition, et pour le pays de votre choix, donnez des exemples de destruction et de création, puis identifiez les gagnants et les perdants de ce phénomène à court et long terme.
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16.3 Flux d’emplois, flux de travailleurs et courbe de Beveridge


	pouvoir de négociation
	Le degré d’avantage qu’a un individu dans la capture d’une plus grande part des rentes résultant d’une interaction.
	procyclique
	Tendance à bouger dans la même direction que la production globale et l’emploi au cours du cycle économique. Voir également : contracyclique.
	contracyclique
	Tendance à bouger dans la direction opposée à la production globale et à l’emploi au cours du cycle économique.
	acyclique
	Pas de tendance à bouger dans la même direction ou dans la direction opposée à la production globale et à l’emploi au cours du cycle économique.
	co-assurance
	Une manière de regrouper l’épargne de différents ménages pour que chaque ménage puisse maintenir son niveau de consommation en cas de baisse temporaire du revenu ou d’un besoin d’une dépense très importante.
	courbe de Beveridge
	La relation inverse entre le taux de chômage et le taux d’emplois vacants (tous deux exprimés en proportion de la main-d’œuvre). Elle tient son nom de l’économiste britannique du même nom.



Des emplois sont créés et détruits par les propriétaires et dirigeants d’entreprise qui cherchent à capter des rentes d’innovation schumpétériennes et en réponse à la pression de la concurrence sur les marchés des biens et services. Pour la plupart des travailleurs, cela signifie que rien n’est permanent : au cours d’une vie, une personne occupe successivement plusieurs emplois (souvent pas par choix). Parfois, ces changements sont des changements d’emploi à emploi ; parfois, ce sont aussi des transitions entre chômage et emploi.

Dans l’Unité 5, nous nous étions intéressés aux décisions prises par un employeur (Bruno) et une employée (Angela) à propos des heures de travail de cette dernière et sa rente. Une fois que le système juridique et les contrats se sont substitués au revolver de Bruno, nous avons vu que le fait d’occuper un emploi résulte d’un accord volontaire des deux parties qui en tirent un bénéfice mutuel. L’équilibre du pouvoir de négociation peut être réparti de manière inéquitable, mais l’échange n’en demeure pas moins volontaire.

Lorsqu’un travailleur quitte son emploi, cela peut être volontaire, mais cela peut aussi être une mise à pied temporaire (dictée par la demande à laquelle l’entreprise est confrontée) ou un licenciement (dans le cas où l’emploi a été détruit).

Des emplois sont également créés, comme le montre le mouvement de destruction et de création d’emplois aux États-Unis sur la Figure 16.5. La création d’emplois est fortement procyclique  : cela signifie qu’elle est plus forte en période d’expansion et faiblit en période de récession. À l’inverse, le processus de destruction d’emplois est contracyclique : il prend de l’ampleur pendant les récessions (lorsque le changement d’une variable n’est pas corrélé avec le cycle économique, on dit de lui qu’il est acyclique). La section suivante montre comment les politiques macroéconomiques interagissent avec ces variations des flux d’emplois et de travailleurs.

Cet intense processus de réallocation des emplois sur le marché du travail et la capacité des pouvoirs publics à fournir un système de co-assurance ont fait de l’économiste et homme politique anglais, Lord William Beveridge (1879–1963), le père fondateur du système de sécurité sociale au Royaume-Uni. Les économistes se souviennent également de lui car ils ont accordé à Beveridge, comme à Bill Phillips, l’une de leurs plus grandes marques de reconnaissance : ils baptisèrent la courbe de Beveridge en son honneur.

Nous avons rencontré le concept de co-assurance à l’Unité 13, quand nous avons expliqué comment des ménages plutôt bien lotis à une certaine période avaient utilisé leur épargne pour aider un ménage moins chanceux. Nous l’avons également abordé dans l’Unité 14, quand nous avons expliqué comment la corrélation de risques limite l’utilité de la co-assurance, ce qui permettait de comprendre le rôle de l’État dans la fourniture d’une co-assurance à travers un système d’allocations chômage.
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Figure 16.5 
Création et destruction d’emplois au cours des cycles économiques aux États-Unis (2000 T1 – 2010 T2).






Steven J. Davis, R. Jason Faberman, and John C Haltiwanger. 2012. ‘Recruiting Intensity During and After the Great Recession: National and Industry Evidence’. American Economic Review 102 (3): pp. 584–588.






La courbe de Beveridge

Beveridge avait suggéré une relation simple entre le taux d’emplois vacants (le nombre d’emplois disponibles pour les travailleurs) et le niveau du chômage (le nombre de travailleurs à la recherche d’un emploi), tous deux exprimés en proportion de la population active.

Beveridge avait remarqué que lorsque le chômage était élevé, le taux d’emplois vacants était faible ; lorsque le chômage était faible, le taux d’emplois vacants était élevé :


  	Durant les récessions, le chômage sera élevé : lorsque la demande de biens adressée à une entreprise décline ou croît lentement, les entreprises peuvent y faire face avec le personnel dont elles disposent déjà, même si un certain nombre de leurs employés démissionnent ou partent à la retraite. Par conséquent, elles proposent peu d’emplois. Dans des conditions identiques de faible demande pour la production de l’entreprise, des employés seront licenciés.

  	Durant les phases d’expansion, le chômage baissera : le nombre d’emplois à pourvoir proposés par les entreprises augmente, et davantage de travailleurs seront employés pour faire face à la demande croissante pour la production de l’entreprise.



La relation décroissante entre le taux d’emplois vacants et le taux de chômage au cours du cycle économique est illustrée dans la Figure 16.6 qui montre deux exemples de courbes de Beveridge en utilisant des données pour l’Allemagne et les États-Unis. Chaque point représente un trimestre, du premier trimestre (T1) de 2001 au deuxième trimestre (T2) de 2015.




            [image: Courbes de Beveridge pour les États-Unis et l’Allemagne (2001 T1–2015 T2) ]



Figure 16.6 
Courbes de Beveridge pour les États-Unis et l’Allemagne (2001 T1–2015 T2).
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Comment se peut-il que nous observions simultanément des emplois vacants non pourvus et des chômeurs à la recherche d’un emploi ? Le bon appariement est une affaire délicate dans de nombreux domaines de la vie. Par exemple, songez à nos vies amoureuses : combien de fois sommes-nous à la recherche du partenaire idéal, mais incapables de trouver quelqu’un qui nous convienne ?


	appariement sur le marché du travail
	La manière dont les employeurs qui recherchent des employés supplémentaires (pour remplir des postes vacants) s’apparient avec des demandeurs d’emploi.



Certains facteurs empêchent des personnes au chômage depuis peu d’être affectées à des emplois récemment proposés (nous appelons ce processus l’appariement sur le marché du travail) :


  	Une inadéquation de lieu et de compétences entre les travailleurs en quête d’emploi et les emplois disponibles : il s’agit parfois d’un décalage entre les compétences requises par les entreprises et celles des demandeurs d’emploi. Par exemple, la recherche explique que l’une des raisons de l’inefficacité sur le marché du travail américain ces dernières années tient à la concentration des emplois vacants dans un nombre restreint de secteurs. Le poseur de lignes téléphoniques dont l’emploi a été récemment supprimé ne dispose pas forcément des compétences informatiques nécessaires pour occuper les postes vacants du service de facturation de l’entreprise. Il se peut également que les travailleurs licenciés et les postes vacants soient situés dans différentes régions du pays. Déménager dans une autre région pour trouver du travail impliquerait la rupture des liens avec les voisins, les écoles et les proches.

  	Les demandeurs d’emploi ou ceux qui cherchent à embaucher peuvent ne pas disposer des informations adéquates : comme nous l’avons vu dans l’Unité 6, des acteurs économiques qui présentent des compétences et des besoins différents – les demandeurs d’emplois et les entreprises, dans cet exemple – recherchent des opportunités de gains mutuels à l’échange. Mais l’entreprise et le demandeur d’emploi peuvent ignorer l’existence l’un de l’autre (même si les études suggèrent que la technologie améliore ce processus d’appariement).5



L’appariement devrait être facilité par l’existence d’un stock plus important de demandeurs d’emploi parmi lesquels les entreprises peuvent sélectionner de futures recrues. Observer une combinaison de chômage élevé et d’emplois vacants en grand nombre est un indicateur de l’inefficacité du processus d’appariement sur le marché du travail.

Vous pouvez noter trois principaux points sur les courbes de Beveridge allemande et américaine de la Figure 16.6 :


  	Les deux courbes sont décroissantes, comme on pouvait s’y attendre : les données américaines oscillent entre des taux d’emplois vacants d’environ 3 % avec des taux de chômage entre 3 et 4 % (au point culminant du cycle économique), et des taux d’emplois vacants légèrement au-dessus de 2 % et un chômage autour de 6  % (au creux du cycle).

  	La position de la courbe de Beveridge varie selon les pays : le marché du travail allemand semble être plus efficace pour apparier les travailleurs cherchant un emploi et les entreprises cherchant à recruter. Pour le voir, observez que le taux d’emplois vacants en Allemagne est, chaque année, plus faible que celui observé aux États-Unis sur toute la période, bien que les deux pays aient connu des taux de chômage similaires. Ainsi, moins d’opportunités d’emplois ont été perdues en Allemagne.

  	Les deux courbes se sont déplacées au cours de la décennie : la courbe allemande s’est formée au cours de la période allant du T1 de 2001 au T1 de 2005, puis a tourné vers l’origine, établissant une nouvelle courbe de Beveridge sur la période 2009 T2-2015 T2. Cette deuxième courbe de Beveridge est plus proche de l’origine, avec des taux de chômage et d’emplois vacants plus faibles qu’auparavant.



Comment s’est produite cette amélioration sur le marché du travail allemand ? Il semble que de nouvelles mesures pour l’emploi, appelées les réformes Hartz, aient porté leurs fruits. Promulguées entre 2003 et 2005, ces réformes ont fourni aux chômeurs un meilleur accompagnement en vue de trouver un emploi et ont réduit plus rapidement le montant des allocations chômage perçues, de façon à donner aux chômeurs de plus fortes incitations à chercher un travail.6

La courbe américaine s’est également déplacée, mais contrairement à l’Allemagne, ce fut dans le sens d’une détérioration. Pour la période allant de 2001 T1 à 2009 T2, les États-Unis semblaient se déplacer le long d’une courbe unique. La courbe s’éloigne ensuite de l’origine et semble établir une nouvelle courbe de Beveridge au-dessus et à droite de l’ancienne. Cela suggère que le marché du travail américain est devenu moins efficace dans le processus d’appariement entre emplois et travailleurs. Entre 2001 et 2008, les fluctuations du cycle économique ont, de manière classique, conduit au licenciement de travailleurs dans tous les secteurs et sur l’ensemble du territoire, de sorte que le décalage géographique et l’inadéquation des compétences entre demandeurs d’emploi et postes vacants sont restés modestes. Aussi, pourquoi la courbe de Beveridge s’est-elle déplacée ?


  	Un grand nombre de licenciements dans un seul secteur : la crise financière mondiale entre 2008 et 2009 et la récession qui a suivi ont frappé de plein fouet et tout particulièrement le secteur de la construction de logements. Il y avait un décalage entre les compétences recherchées pour les emplois vacants et celles des demandeurs d’emploi.

  	L’effondrement des prix de l’immobilier : lorsque le prix des logements a chuté, de nombreux propriétaires se sont retrouvés piégés dans un logement qui valait beaucoup moins que son prix d’achat. Ils ne pouvaient pas vendre leur maison et déménager dans une région proposant plus de postes vacants, ce qui restreignait les emplois auxquels ils avaient accès.7



Par conséquent, l’économie s’est retrouvée dans une situation où, pour un niveau donné de postes vacants, le taux de chômage était plus élevé.


  Exercice 16.3 Les courbes de Beveridge et le marché du travail allemand

  Selon les courbes de Beveridge, le marché du travail allemand est plus efficace dans l’appariement des travailleurs avec des offres d’emploi, mais durant certaines périodes (par exemple, de 2001 T1 à 2005 T1), le niveau de chômage moyen en Allemagne indiqué sur la Figure 16.6 était plus élevé qu’aux États-Unis.

  Pensez au rôle possible de la demande agrégée (Section 13.2 sur la loi d’Okun et Section 14.10 sur demande agrégée et chômage). De quel type de données auriez-vous besoin pour étayer votre hypothèse ?




  Question 16.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique ci-dessous présente les courbes de Beveridge des États-Unis et de l’Allemagne pour la période entre 2001T1 et 2015T2. D’après ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  


            [image:  ]






  
    	Les courbes de Beveridge décrivent une relation négative entre taux d’emplois vacants et taux d’emploi.

    	Le marché du travail américain était plus performant dans l’appariement des travailleurs avec les emplois vacants au cours de la crise financière de 2008-2009.

    	La courbe de Beveridge américaine s’est déplacée après la crise financière, améliorant ainsi le taux d’appariement.

    	Le taux d’appariement en Allemagne s’est amélioré après que sa courbe de Beveridge se soit déplacée vers 2007.

  

  
    	Les courbes de Beveridge décrivent la relation entre le taux d’emplois vacants et le taux de chômage.

    	Au cours de la crise financière mondiale, le même taux d’emplois vacants était associé à un taux de chômage plus élevé, ce qui indique une plus grande inefficacité du processus d’appariement.

    	Le déplacement vers la droite de la courbe de Beveridge américaine indique que le processus d’appariement est devenu moins efficace.

    	La courbe de Beveridge allemande s’est déplacée vers la gauche au cours du temps, ce qui signifie qu’à un taux d’emplois vacants donné était associé un taux de chômage plus faible. Le processus d’appariement est donc devenu plus efficace.

  



    21

16.4 Investissement, entrée des entreprises sur le marché et courbe des prix de long terme

La Figure 16.1 a révélé la grande disparité des taux de chômage observés depuis les années 1970 dans les économies avancées. Dans la période la plus récente représentée sur le graphique, les pays européens comme l’Espagne, la Grèce ou la France ont connu des taux de chômage très élevés, de 10 % en France à plus de 20 % en Espagne, tandis que dans d’autres pays, en particulier ceux d’Asie de l’Est (Corée du Sud, Japon) et d’Europe du Nord (Autriche, Norvège, Pays-Bas, Suisse et Allemagne), le chômage était entre 5 % et 6 %.

Afin d’expliquer les principales tendances au cours du temps et les différences de taux de chômage entre les pays, nous élargissons les concepts des unités précédentes pour modéliser le long terme. Dans ce modèle de long terme, certains éléments qui bougeaient lentement et que l’on supposait constants dans des modèles de court et moyen termes – comme la taille du stock de biens d’équipement ou le nombre d’entreprises dans l’économie – peuvent s’ajuster complètement suite à un changement de conjoncture économique.

Déterminants de la performance économique sur le long terme

À long terme, le taux de chômage dépendra de la façon dont les politiques publiques et les institutions d’un pays traitent les deux grands problèmes d’incitation d’une économie capitaliste :


	risque d’expropriation
	La probabilité qu’un bien soit retiré à son propriétaire par l’État ou un autre acteur.




  	Incitations à travailler : les salariés doivent travailler dur et bien, bien qu’il soit difficile d’écrire et de faire exécuter des contrats accomplissant cela (comme nous l’avons vu dans l’Unité 6).

  	Incitations à investir : les propriétaires d’entreprise doivent investir dans la création d’emplois alors qu’ils pourraient investir à l’étranger ou simplement utiliser leurs profits pour l’achat de biens de consommation et ne pas du tout investir. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 14, les entreprises examinant des décisions d’investissement tiennent compte non seulement du taux de profit après impôt, mais également du risque de changements défavorables, tels qu’une législation contraignante ou encore le risque de confiscation de leur propriété, appelé risque d’expropriation. Tout comme les travailleurs ne peuvent pas être forcés à travailler dur mais doivent être encouragés à le faire, les entreprises ne peuvent pas être contraintes à créer de nouveaux emplois ou à conserver les postes existants.



Résoudre simultanément ces deux problèmes reviendrait à avoir en même temps un taux de chômage faible et une hausse rapide des salaires. Toutefois, les façons d’atteindre l’un de ces objectifs peuvent compliquer la réalisation de l’autre objectif. Par exemple, des mesures qui favorisent des salaires très élevés peuvent inciter les salariés à travailler dur, mais les propriétaires d’entreprise n’ont guère intérêt à créer de nouvelles capacités productives et des emplois.8

Dans la section suivante, nous verrons que les pays diffèrent dans leur succès à traiter simultanément ces deux problèmes d’incitations.


	courbe de détermination des salaires (courbe des salaires)
	La courbe de détermination des salaires indique le salaire réel nécessaire à chaque niveau d’emploi agrégé pour inciter les travailleurs à travailler dur et bien.



La courbe des salaires utilisée dans les Unités 6, 9, 14 et 15 montre que les salaires devraient être plus élevés lorsque les chômeurs peuvent espérer trouver un nouvel emploi facilement, ou quand ils reçoivent une allocation chômage généreuse ; tous deux réduisant le coût attendu de la perte d’emploi. C’est pourquoi la courbe des salaires est positivement associée au niveau d’emploi, et c’est aussi la raison pour laquelle une hausse des allocations chômage déplacera la courbe vers le haut, comme cette étude le démontre.


	courbe de détermination des prix (courbe des prix)
	La courbe qui donne le salaire réel payé quand les entreprises choisissent le prix maximisant leurs profits.



Les incitations nécessaires pour l’investissement des propriétaires d’entreprise sont représentées par la courbe des prix dans le modèle du marché du travail (voir Unité 9).

Nous allons étendre le modèle du marché du travail au long terme en permettant aux entreprises d’entrer et sortir du marché et aux propriétaires d’entreprise d’accroître leur stock de capital ou de le réduire. Pour simplifier, supposez que toutes les entreprises sont d’une même taille donnée et que le stock de capital augmente et baisse simplement via l’addition ou la soustraction d’entreprises au marché. Nous supposons que les rendements d’échelle sont constants de sorte qu’à long terme, l’augmentation en pourcentage de l’emploi correspond à la même augmentation en pourcentage du capital.

Nous définissons l’équilibre de long terme sur le marché du travail comme une situation dans laquelle non seulement les salaires réels et le niveau d’emploi, mais aussi le nombre d’entreprises sont constants (souvenez-vous que l’équilibre est toujours défini par ce qui ne change pas, à moins qu’il n’y ait un facteur de changement non pris en compte par le modèle).

Il y a deux conditions qui déterminent comment le nombre d’entreprises sur le marché peut varier :


  	Sortie d’entreprises en raison d’une faible marge : les propriétaires peuvent retirer leurs investissements ou même fermer des entreprises si la marge existante est trop faible. Cela signifie que le taux de profit attendu après impôt n’est pas attractif par rapport aux utilisations alternatives que les propriétaires pourraient faire de leurs actifs. Parmi les autres options, ils pourraient investir dans des filiales étrangères, externaliser une partie du processus de production, acheter des obligations d’État ou encore redistribuer les profits sous forme de dividendes aux propriétaires. Le cas échéant, le nombre d’entreprises chute.

  	Entrée d’entreprises en raison d’une marge élevée : si la marge est suffisamment élevée, le taux de profit élevé qui en résulte incitera de nouvelles entreprises à entrer sur le marché.



Quand la sortie d’entreprises en raison d’une marge trop faible est-elle probable ? Cela se produira lorsque l’économie est très concurrentielle, en raison d’un grand nombre d’entreprises sur le marché, ce qui entraîne une forte élasticité de la demande des biens produits par l’entreprise et, par conséquent, une marge faible. Lorsqu’il y a « trop » d’entreprises pour maintenir une marge suffisamment élevée, certaines entreprises quitteront le marché, ce qui aura tendance à augmenter le taux de marque.

De manière similaire, lorsqu’il y a peu d’entreprises dans l’économie, le degré de concurrence est limité. Le taux de marque sera élevé et le taux de profit résultant sera suffisant pour attirer de nouvelles entreprises sur le marché. Par conséquent, l’économie deviendra plus concurrentielle et le taux de marque baissera.

Cela signifie que le taux de marque a tendance à s’auto-ajuster. S’il est trop bas, des entreprises sortiront du marché et il remontera, et s’il est trop haut, des entreprises entreront sur le marché et il baissera.

La Figure 16.7a illustre ce processus en montrant la relation entre le nombre d’entreprises et le taux de marque maximisant les profits. Pour chaque nombre d’entreprises, la droite décroissante donne le taux de marque qui maximise les profits de l’entreprise. Elle est décroissante car :


  	Plus il y a d’entreprises, plus l’économie est concurrentielle.

  	Cela signifie que les entreprises sont confrontées à une élasticité de la demande plus élevée lorsqu’elles vendent leurs produits (courbes de demande moins « pentues »).

  	Le taux de marque maximisant les profits de l’entreprise baissera car, comme nous l’avons vu dans l’Unité 7, la marge μ est 1/(élasticité de la demande).



L’autre droite sur le graphique est horizontale et représente le taux de marque qui est juste suffisant pour maintenir constant le nombre d’entreprises sur le marché, nous l’appelons μ*. Suivez les étapes de l’analyse de la Figure 16.7a pour comprendre pourquoi le nombre d’entreprises se stabilisera à 210.
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Figure 16.7a 
Entrée et sortie des entreprises et marge d’équilibre.









            [image: Taux de marque maximisant le profit : La droite décroissante donne le taux de marque maximisant le profit de l’entreprise pour un nombre donné d’entreprises. Au taux de marque d’équilibre, μ*, le nombre d’entreprises est constant et égal à 210. ]



Taux de marque maximisant le profit



La droite décroissante donne le taux de marque maximisant le profit de l’entreprise pour un nombre donné d’entreprises. Au taux de marque d’équilibre, μ*, le nombre d’entreprises est constant et égal à 210.









            [image: Concurrence et nombre d’entreprises : Plus il y a d’entreprises, plus l’économie est concurrentielle, ce qui donne lieu à une plus forte élasticité de la demande et donc à un taux de marque plus faible. ]



Concurrence et nombre d’entreprises



Plus il y a d’entreprises, plus l’économie est concurrentielle, ce qui donne lieu à une plus forte élasticité de la demande et donc à un taux de marque plus faible.









            [image: Sortie d’entreprises : Avec 250 entreprises, le taux de marque est inférieur à μ*, ce qui conduit des entreprises à sortir du marché. ]



Sortie d’entreprises



Avec 250 entreprises, le taux de marque est inférieur à μ*, ce qui conduit des entreprises à sortir du marché.









            [image: Entrée d’entreprises : Avec 190 entreprises, l’économie est au point B et le taux de marque est supérieur à μ*, donc de nouvelles entreprises vont entrer sur le marché. ]



Entrée d’entreprises



Avec 190 entreprises, l’économie est au point B et le taux de marque est supérieur à μ*, donc de nouvelles entreprises vont entrer sur le marché.








En utilisant la Figure 16.7a, imaginez maintenant ce qui se passerait si, à la suite d’un changement de gouvernement, le risque d’expropriation des propriétés privées par l’État déclinait. Il y a là une amélioration du climat des affaires, qui peut être amenée par des changements législatifs réduisant le risque que l’État prenne le contrôle des entreprises ou mette en place des mesures fiscales imprévues. Dans ce contexte plus favorable, un plus faible taux de marque est nécessaire aux entreprises pour opérer dans cette économie. Suivez les étapes de la Figure 16.7b pour comprendre comment cela mènerait à une augmentation du nombre d’entreprises à l’équilibre.
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Figure 16.7b 
Une amélioration des conditions d’activité économique : entrée et sortie des entreprises et taux de marque d’équilibre.
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Amélioration du climat des affaires



Cela conduit à une baisse de la marge d’équilibre. Le taux de marque en A est désormais « trop élevé ».









            [image: Entrées de nouvelles entreprises sur le marché : L’économie croît jusqu’à ce qu’il y ait 250 entreprises. ]



Entrées de nouvelles entreprises sur le marché



L’économie croît jusqu’à ce qu’il y ait 250 entreprises.








Du taux de marque d’équilibre à la courbe des prix de long terme

Comme précédemment, une fois que nous connaissons le taux de marque μ* et la productivité moyenne du travail λ, nous pouvons calculer le salaire réel w qui doit en résulter. Il correspond à la part de la production moyenne du travail (ou, de manière équivalente, de la production par travailleur) qui n’est pas captée par l’employeur à travers le taux de marque. Avec des rendements d’échelle constants et si le niveau de capital par travailleur reste constant, un niveau d’emploi plus élevé est compatible avec une production par travailleur constante : la courbe des prix de long terme est plate. Notons également que, dans ce modèle, les travailleurs employés et non-employés sont identiques, en raison de la présence de chômeurs involontaires à l’équilibre du marché du travail.

La courbe des prix de long terme est donnée par :



Comme le montre la Figure 16.8, cela nous permet de traduire le taux de marque d’équilibre en niveau de salaire réel payé, qui fixe la hauteur de la courbe des prix. Dans le graphique de gauche, l’équation de la courbe des prix de long terme est représentée par une droite décroissante, avec le taux de marque d’équilibre sur l’axe des abscisses et le salaire sur l’axe des ordonnées. Lorsque le taux de marque est nul, le salaire est égal à la production par travailleur ; et lorsque que le taux de marque est égal à 1 (ou équivaut à 100 %), le salaire est nul.

Le graphique de droite de la Figure 16.8 montre la courbe des prix de long terme à différents niveaux du taux de marque d’équilibre de long terme. L’emploi figurant sur l’axe des abscisses correspond, dans le modèle de long terme, à l’emploi avec un niveau constant de capital par travailleur. Nous pouvons résumer les facteurs qui déplaceront la courbe des prix de long terme selon leurs effets, soit sur la production par travailleur, soit sur le taux de marque.

La courbe des prix de long terme est plus haute lorsque :


  	la production par travailleur est plus élevée ;

  	le taux de marque de long terme, pour lequel il n’y a ni entrée, ni sortie du marché, est plus faible.







            [image: Des variations du taux de marque de long terme déplacent la courbe des prix. ]



Figure 16.8 
Des variations du taux de marque de long terme déplacent la courbe des prix.









            [image: La courbe des prix de long terme : Sur le graphique de gauche, l’équation de la courbe des prix de long terme est représentée par une droite horizontale. Le taux de marque d’équilibre est représenté sur l’axe des abscisses et le salaire figure sur l’axe des ordonnées. ]



La courbe des prix de long terme



Sur le graphique de gauche, l’équation de la courbe des prix de long terme est représentée par une droite horizontale. Le taux de marque d’équilibre est représenté sur l’axe des abscisses et le salaire figure sur l’axe des ordonnées.









            [image: Taux de marque faible : Un faible taux de marque d’équilibre de long terme est associé à une courbe des prix de long terme plus élevée. ]



Taux de marque faible



Un faible taux de marque d’équilibre de long terme est associé à une courbe des prix de long terme plus élevée.









            [image: Taux de marque élevé : Les courbes des prix de long terme sont plus basses pour des taux de marque supérieurs. ]



Taux de marque élevé



Les courbes des prix de long terme sont plus basses pour des taux de marque supérieurs.









  La courbe des salaires de long terme

  Lorsque l’on connaît le taux de marque d’équilibre μ* et la productivité du travail λ, on sait que le salaire réel w est donné par :

  

  w est la production par travailleur qui n’est pas captée par l’employeur via le taux de marque.



Quels sont les facteurs qui réduisent le taux de marque pour lequel les entrées et les sorties du marché sont nulles ?


  	une concurrence accrue ;

  	un plus faible risque d’expropriation des propriétaires dans l’économie domestique ;

  	un environnement économique plus propice aux affaires : par exemple, un meilleur capital humain ou de meilleures infrastructures ;

  	l’anticipation d’un plus faible taux d’imposition de long terme ;

  	un plus faible coût d’opportunité du capital : par exemple, un taux d’intérêt plus faible sur les obligations ;

  	l’anticipation de profits plus faibles sur les investissements étrangers ;

  	l’anticipation d’un plus faible coût à long terme des matériaux importés.




  Exercice 16.4 Mesurer les conditions pour investir

  Consultez la base de données Doing Business de la Banque mondiale.

  
    	Pour 20  pays de votre choix, collectez (téléchargez) dans la section « Topics » les données sur trois caractéristiques du climat des affaires qui affecteront le taux de marque de long terme. Justifiez vos choix.

  

  Consultez maintenant la base de données DataBank de la Banque mondiale.

  
    	Téléchargez les données du PIB par tête pour les 20 pays que vous avez choisis. Pour chaque caractéristique du climat des affaires, créez un nuage de points, avec cette caractéristique (rang) en abscisse et le PIB par tête sur l’axe des ordonnées. Résumez la relation que vous obtenez entre les deux variables (le cas échéant).

    	Expliquez pourquoi un environnement propice aux affaires pourrait faire augmenter le PIB par tête.

    	Pour quelles raisons un PIB par tête élevé peut-il contribuer à améliorer l’environnement économique ?

    	À partir de vos réponses aux questions 3 et 4, expliquez les difficultés potentielles que pose l’interprétation d’une relation entre deux variables au moyen d’un nuage de points.

  




  Question 16.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 16.8 présente la courbe des prix de long terme et le taux de marque pour lequel il n’y a ni entrée ni sortie d’entreprises sur le marché.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Une hausse de l’intensité de la concurrence dans l’économie abaissera la courbe des prix.

    	Un taux d’intérêt plus bas se traduit par une courbe des prix plus basse.

    	Une productivité des travailleurs plus faible conduit à une courbe des prix plus haute pour un taux de marque μ* donné.

    	Un risque d’expropriation plus élevé pour les activités économiques à l’étranger se traduit par une courbe des prix plus haute.

  

  
    	Une hausse de l’intensité de la concurrence conduit à une baisse du taux de marque et donc à une élévation de la courbe des prix.

    	Une baisse du taux d’intérêt implique une baisse du coût d’opportunité du capital. Par conséquent, le taux de profit pour lequel il n’y a ni entrée ni sortie d’entreprises sur le marché est plus faible. Cela signifie enfin que le taux de salaire correspondant (indiqué par la courbe des prix) est plus élevé.

    	Une baisse de la productivité par travailleur (λ) entraîne une rotation vers le bas de la courbe des salaires réels sur le graphique de gauche (elle pivote autour de μ* = 1 sur l’axe des abscisses). Cela conduit à un déplacement vers le bas des courbes des prix pour un niveau de μ* donné.

    	Cela entraînera une baisse de la rentabilité attendue des investissements à l’étranger, ce qui entraîne une baisse des profits d’équilibre au sein de l’économie domestique et par conséquent une baisse du taux de marque. Cela conduira à une courbe des prix plus haute.

  




  Question 16.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte concernant le modèle du marché du travail ?

  
    	Dans les modèles de court et de moyen terme, la quantité de capital est fixe, tandis que dans les modèles de long terme, elle peut varier.

    	Le progrès technologique économisant la main-d’œuvre conduit à une hausse du chômage aussi bien à court qu’à long terme.

    	Dans le modèle de long terme, les entreprises entrent sur le marché lorsque le taux de marque est faible.

    	Dans le modèle de long terme, le taux de marque est indépendant du nombre d’entreprises.

  

  
    	C’est ainsi que nous avons défini le long terme.

    	Pour un stock de capital donné, le progrès technologique économisant la main d’œuvre fait augmenter le chômage, mais à mesure que le stock de capital croît avec l’entrée de nouvelles entreprises sur le marché, le chômage baisse, potentiellement jusqu’à un niveau plus faible qu’au départ.

    	Les entreprises entrent sur le marché quand le taux de marque est élevé, donc un taux de profit plus élevé.

    	Le taux de marque s’autocorrige à mesure que les entreprises entrent et sortent du marché : un taux de marque élevé conduit à une hausse des entrées et ainsi à une baisse du taux de marque, tandis qu’un faible taux de marque encourage les sorties d’entreprises existantes, ce qui conduit à une hausse du taux de marque.
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16.5 Nouvelle technologie, salaires et chômage à long terme

Nous avons vu que, contrairement aux craintes des Luddites, l’augmentation constante de la quantité produite en une heure de travail ne s’est pas traduite par une hausse continue du chômage. Ce sont les salaires qui ont, en moyenne, augmenté, pas le chômage.

Dans de nombreux pays, la combinaison de progrès technique et d’investissement en vue d’augmenter le stock de capital a fait approximativement doubler la productivité du travail à chaque génération. Notre modèle en a montré le résultat : une hausse du salaire réel compatible avec des profits suffisamment élevés pour encourager les propriétaires d’entreprise à continuer d’investir, plutôt qu’à utiliser leur richesse autrement.

Les Luddites avaient raison de s’inquiéter des épreuves rencontrées par ceux qui se retrouvent sans emploi. Ce qu’ils ont occulté est que les profits additionnels tirés de l’introduction de nouvelles technologies fournissent une sorte de mécanisme auto-correcteur : des investissements supplémentaires qui, tôt ou tard, conduiront à la création de nouveaux emplois.

Ce déplacement de la courbe des prix vers le haut est illustré sur la Figure 16.9a, qui montre le statu quo (« ancienne technologie ») avec l’équilibre de long terme au point A, et le progrès technique qui permet de déplacer l’équilibre de long terme au point B. En B, le salaire réel est plus élevé, de même que le taux d’emploi, autrement dit, le chômage est plus faible. Le modèle démontre que le progrès technique n’accroît pas nécessairement le chômage dans l’économie dans son ensemble.

Avant d’examiner les expériences de chômage qu’ont connues différents pays, nous avons besoin de comprendre :


  	Ce qui détermine le taux de croissance de la productivité du travail. Cela explique le déplacement vers le haut de la courbe des prix.

  	Comment l’économie se déplace de A à B. Les deux points sont des équilibres de long terme sur le marché du travail.







            [image: Taux de chômage à long terme et nouvelle technologie. ]



Figure 16.9a 
Taux de chômage à long terme et nouvelle technologie.









            [image: Équilibre de long terme avant l’introduction de la nouvelle technologie : Il se trouve au point A. ]



Équilibre de long terme avant l’introduction de la nouvelle technologie



Il se trouve au point A.









            [image: Une avancée technologique : Cela déplace vers le haut la production par travailleur et la courbe des prix. ]



Une avancée technologique



Cela déplace vers le haut la production par travailleur et la courbe des prix.









            [image: Effet d’équilibre de long terme sur l’emploi : Au point B, le salaire réel est plus élevé et le chômage est plus bas. ]



Effet d’équilibre de long terme sur l’emploi



Au point B, le salaire réel est plus élevé et le chômage est plus bas.








Connaissance nouvelle et nouvelle technologie : l’écart de diffusion de l’innovation


	écart de diffusion
	Le retard entre la première adoption d’une innovation et son usage généralisé. Voir également : diffusion.



Il peut se passer des années, voire des décennies, avant qu’une amélioration technologique ne se généralise dans une économie. Cet écart de diffusion entraîne des différences dans les niveaux de productivité du travail entre les entreprises les plus avancées et celles qui sont en retard technologiquement.

Au Royaume-Uni, une étude a montré que les entreprises les plus performantes sont cinq fois plus productives que les entreprises les moins performantes. On observe des écarts semblables dans les entreprises en Inde et en Chine. Des données portant sur l’industrie électronique indonésienne – qui fait partie du très concurrentiel marché mondial – à la fin des années 1990 montrent que les entreprises au 75e centile étaient huit fois plus productives que celles du 25e centile.

Les entreprises peu productives parviennent à rester sur le marché parce qu’elles versent des salaires plus faibles à leurs employés, et dans de nombreux de cas, captent un taux de profit plus faible également sur le capital du propriétaire. Réduire les écarts de diffusion peut considérablement augmenter la vitesse à laquelle les nouvelles connaissances et pratiques de gestion se répandent.

Ceci peut se produire lorsqu’un syndicat négocie des salaires identiques à travail équivalent dans l’ensemble de l’économie. L’une des conséquences en est que les entreprises les moins productives (qui sont également celles qui versent des salaires faibles) vont également être concernées par ces augmentations salariales, ce qui rendra certaines d’entre elles non rentables et les poussera à sortir du marché. Le syndicat pourrait aussi soutenir certaines politiques publiques qui accompagnent son rôle dans l’accélération de la sortie des entreprises improductives, poussant à la hausse la productivité moyenne dans l’économie et déplaçant vers le haut la courbe des prix. Dans ce cas, les syndicats de travailleurs peuvent contribuer au processus de destruction créatrice plutôt qu’y résister.

Les organisations patronales peuvent également prendre part au processus de destruction créatrice en refusant de prolonger la durée de vie d’entreprises non productives, sachant que leur faillite fait partie du processus permettant d’augmenter la taille du gâteau. Cependant, dans de nombreux cas, salariés et propriétaires des entreprises à la traîne ne se comportent pas de cette façon. Ils sont protégés grâce à des subventions, des protections douanières et des plans de sauvetage qui garantissent, pour un temps au moins, la survie de l’entreprise improductive et de ses emplois.

La vitesse à laquelle la courbe des prix se déplace vers le haut dépend de l’importance relative de ces attitudes vis-à-vis du processus de destruction créatrice. Les économies divergent grandement à cet égard.

Adaptation au changement technologique : l’écart d’ajustement de l’emploi et des salaires

Les économies diffèrent également s’agissant de la manière dont elles évoluent d’un équilibre de statu quo comme A vers un nouvel équilibre comme B sur la Figure 16.9b.

Rappelez-vous que la courbe des prix dans le modèle à long terme est le niveau de salaire réel tel que les entreprises ne vont ni entrer, ni sortir de l’économie. Ainsi, le déplacement du point A (à 6 % de chômage) au point B (à 4 % de chômage) survient parce que des entreprises sont entrées dans l’économie, un processus qui prend un certain temps. Que se passe-t-il au cours de ce processus ? Suivez les étapes de l’analyse de la Figure 16.9b pour observer une trajectoire possible.
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Figure 16.9b 
Taux de chômage de long terme et nouvelle technologie.









            [image: La réponse à une nouvelle technologie : Une nouvelle technologie implique que la même quantité peut être produite par moins de travailleurs. Comment l’économie s’y ajuste-t-elle ? ]



La réponse à une nouvelle technologie



Une nouvelle technologie implique que la même quantité peut être produite par moins de travailleurs. Comment l’économie s’y ajuste-t-elle ?









            [image: Mise en œuvre de la nouvelle technologie : Au début, la nouvelle technologie conduit à une perte substantielle d’emplois. Au point D, le salaire est le même, mais il y a moins d’emplois. ]



Mise en œuvre de la nouvelle technologie



Au début, la nouvelle technologie conduit à une perte substantielle d’emplois. Au point D, le salaire est le même, mais il y a moins d’emplois.









            [image: Les profits économiques sont élevés en D : De nouvelles entreprises seront attirées vers l’économie et l’investissement augmentera. Le chômage finira par baisser à mesure que l’économie se déplace de D vers E. ]



Les profits économiques sont élevés en D



De nouvelles entreprises seront attirées vers l’économie et l’investissement augmentera. Le chômage finira par baisser à mesure que l’économie se déplace de D vers E.









            [image: Les salaires augmentent : Avec un niveau de chômage plus faible, les entreprises doivent proposer des salaires plus élevés de manière à s’assurer de l’effort produit par les travailleurs. Par conséquent, les salaires augmentent. ]



Les salaires augmentent



Avec un niveau de chômage plus faible, les entreprises doivent proposer des salaires plus élevés de manière à s’assurer de l’effort produit par les travailleurs. Par conséquent, les salaires augmentent.









            [image: Nouvel équilibre : L’ajustement s’achève lorsque l’économie atteint le point B, avec un salaire réel plus élevé et un chômage de long terme plus bas. ]



Nouvel équilibre



L’ajustement s’achève lorsque l’économie atteint le point B, avec un salaire réel plus élevé et un chômage de long terme plus bas.








Est-ce que ce fut pour autant un périple avantageux pour tout le monde ? Seulement si vous comparez les points de départ et d’arrivée ou si vous considérez un horizon temporel suffisamment long. La période séparant l’introduction d’une nouvelle technologie et l’établissement du nouvel équilibre de long terme se mesure généralement en années voire en décennies, et non en semaines ou mois. Les travailleurs les plus jeunes pourraient avoir plus à gagner de la hausse à terme des salaires et de l’emploi, tandis que les travailleurs les plus âgés pourraient ne jamais connaître le point B.

Notez également que sur la Figure 16.9b, nous avons fait l’hypothèse que le salaire réel ne baissait pas à court terme. Mais si l’économie devait se déplacer vers le point D, les entreprises pourraient abaisser le salaire réel de manière à ce qu’il se trouve sur la courbe des salaires, au point correspondant au nouveau taux de chômage. Cela est d’autant plus probable si le nouvel investissement qui amènerait l’économie en E met longtemps à se manifester. Dans ce cas, les salaires pourraient chuter sous la pression de la hausse du chômage, avant que l’emploi ne s’ajuste à la hausse.

Nous avons déjà vu qu’en Grande-Bretagne, l’adaptation au progrès technique au cours des 18e et 19e siècles (la Révolution industrielle) ne fut pas rapide. Il y eut un long délai avant que les salaires réels ne commencent à augmenter continuellement, à partir de 1830 environ.


	écart d’ajustement
	Le décalage dans le temps entre une modification extérieure des conditions sur le marché du travail et le déplacement de l’économie vers son nouvel équilibre.



Comme dans le cas de l’écart de diffusion, les politiques publiques et les attitudes des syndicats et des organisations patronales peuvent modifier l’ampleur de l’écart d’ajustement de l’emploi et des salaires. Les politiques publiques peuvent contribuer à la réallocation des travailleurs vers de nouvelles entreprises et de nouveaux secteurs en mettant en place des services d’appariement entre demandeurs d’emploi et emplois vacants et de formation professionnelle ou en offrant des allocations chômage généreuses, mais limitées dans le temps. Ceci aide les travailleurs licenciés par des entreprises défaillantes à se réorienter rapidement vers des entreprises performantes.

La taille de ces écarts d’ajustement dépend également des institutions et des politiques qui peuvent faciliter ou freiner la création d’emplois dans de nouveaux secteurs. Si le salaire est en dessous de la courbe des prix, les profits sont suffisants pour créer de nouveaux investissements et de nouvelles entreprises. Cela fait partie du processus d’ajustement à la destruction créatrice. Certains pays ont des réglementations des marchés des produits et des politiques de la concurrence bien conçues, qui facilitent la création de nouvelles entreprises. Dans d’autres pays, les entreprises déjà en place ont fait en sorte de rendre difficile l’entrée de nouvelles entreprises, ce qui ralentit ou empêche le déplacement de l’économie vers le point B.

Au regard de la Figure 16.1, vous pourriez vous demander pourquoi le taux de chômage ne baisse pas continuellement dans un monde caractérisé par un progrès technique permanent. La raison est que d’autres forces à l’œuvre au sein de l’économie entraînent un déplacement de la courbe des salaires vers le haut. Les syndicats peuvent être responsables de ce déplacement (comme dans l’Unité 9), mais il y a d’autres explications :


  	Allocations chômage : le gouvernement peut décider d’adopter une assurance chômage plus généreuse pendant que l’économie s’adapte à la nouvelle technologie. Il souhaite porter assistance à ceux qui se retrouvent sans emploi. Cela améliore l’option de réserve des travailleurs et déplace vers le haut la courbe des salaires.

  	Salaires ruraux : les améliorations technologiques dans les campagnes et l’exode rural associé à l’introduction de nouvelles technologies dans le secteur industriel peuvent conduire à une augmentation des salaires agricoles et augmenter ainsi l’option de réserve des travailleurs, ce qui abaisse le coût de perdre un emploi industriel. Par conséquent, les employeurs urbains doivent offrir des salaires plus élevés pour inciter les employés à travailler. Cette situation pourrait se produire dans les pays en développement qui possèdent un secteur agricole important.



Nous explorons davantage ces forces dans l’Unité 17, lorsque nous investiguons l’âge d’or du capitalisme à l’issue de la Seconde Guerre mondiale.

Leçons tirées de la destruction créatrice et du lissage de la consommation

À ce stade, vous avez pu remarquer deux thèmes récurrents dans ce cours :


  	Destruction créatrice : des améliorations dans le niveau de vie se produisent souvent par le biais d’un processus de progrès technique dans lequel des emplois, des compétences, des secteurs entiers et des communautés deviennent obsolètes et sont abandonnés. Nous étudions ce processus dans les Unités 1, 2, 16 et 21.

  	Lissage de la consommation : les ménages confrontés à des chocs de revenu cherchent à atténuer les hauts et les bas grâce à des emprunts, aux allocations chômage, à l’entraide entre amis et membres d’une famille et aux autres formes de co-assurance. Nous avons étudié ce processus dans les Unités 10, 13 et 14.



Ces deux thèmes sont liés. Ceux qui souffrent de la destruction d’emplois souffriront moins s’ils peuvent lisser leur consommation. Les économies se distinguent grandement par la façon dont leurs politiques, leur culture et leurs institutions permettent aux individus de lisser leur consommation. Dans les pays favorisant le lissage de la consommation, la résistance aux forces de création-destruction du progrès technique est généralement faible. Dans les pays qui ne le font pas, les chefs d’entreprise et les salariés tâcheront de trouver des moyens de résister (ou freiner) le processus de destruction créatrice, préférant défendre les actifs de leur entreprise ainsi que les emplois existants.

L’attitude des syndicats vis-à-vis du processus de création et destruction d’emplois est un exemple. Dans les pays offrant des opportunités de lissage de la consommation adéquates, les syndicats ne mettent pas particulièrement l’accent sur le droit des travailleurs à conserver un emploi en particulier. Ils plaident plutôt pour de nouvelles opportunités d’emploi adéquates et pour un soutien à la recherche d’emploi et à la formation professionnelle.


	législation protégeant l’emploi
	Ensemble des lois qui rendent le licenciement plus coûteux (ou impossible) pour les employeurs.



Dans d’autres pays, les syndicats et les politiques publiques cherchent à protéger l’appariement existant entre travailleurs et emplois, par exemple en compliquant les procédures pour mettre fin à un contrat de travail, même lorsque la performance du travailleur est en cause. Ce type de législation visant à protéger l’emploi peut être dommageable à la performance du marché du travail, car il creuse les écarts de diffusion et d’ajustement, et ralentit le taux de progrès technique, tout en déplaçant vers le haut la courbe des salaires.9

Ces réponses divergentes aux opportunités et défis posés par la destruction créatrice nous aideront à comprendre pourquoi certaines économies ont été plus performantes que d’autres dans l’histoire récente.


    
        

        
    

    
        Dans notre vidéo « Économiste en action », John Van Reenen se sert du jeu de cricket pour expliquer comment la productivité moyenne de l’économie est affectée par la survie d’entreprises à faible productivité.
    




  Question 16.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez notre vidéo « Économiste en Action » faisant intervenir John Van Reenen sur les déterminants de la productivité des entreprises. D’apès la vidéo, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La très forte variation de la productivité parmi les pays et les entreprises est due à des différences de pratiques de gestion.

    	L’ouverture d’un pays aux investissements directs à l’étranger (IDE) est plus importante que la destruction créatrice pour améliorer la productivité.

    	La partie « créatrice » de la destruction créatrice est à l’œuvre pour améliorer la productivité à court et long terme.

    	Le degré d’ouverture d’un pays aux importations peut influer sur sa productivité.

  

  
    	La diversité des méthodes de gestion fait partie de l’explication mais ne suffit pas à rendre compte des très grandes variations observées. La technologie et le rythme de diffusion de l’innovation sont d’autres déterminants cruciaux.

    	Si l’ouverture d’un pays aux IDE est effectivement facteur d’amélioration de la productivité, la vidéo ne suggère pas du tout que ce facteur soit plus important que la destruction créatrice.

    	Améliorer la productivité moyenne par l’entrée de nouvelles entreprises et l’innovation (la part « créatrice ») prend du temps et les effets ne sont généralement visibles qu’à long terme. La fermeture d’usines peu productives augmentera la productivité moyenne à court terme, phénomène que l’on qualifie parfois d’« effet de moyenne au bâton » (« batting average effect » en anglais).

    	L’ouverture aux importations affecte le flux d’idées nouvelles dans l’économie, ce qui est de nature à promouvoir les avancées technologiques et l’innovation.

  




  Question 16.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 16.9b décrit le processus d’ajustement à long terme sur le marché du travail après progrès technologique.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La nouvelle technologie n’engendre aucune hausse du chômage, ni à court, ni à long terme.

    	En D, les entreprises augmentent leur investissement et donc l’emploi, du fait de l’écart important entre le salaire réel versé et la courbe des salaires des travailleurs.

    	Le chômage plus faible au point E implique qu’un salaire plus élevé est requis pour inciter les travailleurs à fournir un effort élevé, d’où un salaire réel plus élevé en B.

    	L’ajustement de l’équilibre A au nouvel équilibre B est immédiat.

  

  
    	À court terme, on observe initialement l’éviction de certains employés de leur emploi, ce qui conduit à une hausse du chômage, comme indiqué par le déplacement depuis le point A vers le point D.

    	Les entreprises accroissent l’investissement en raison de l’écart important entre l’ancien salaire réel (trait continu) et la nouvelle production par travailleur (pointillés), d’où des profits plus élevés.

    	Le point E se trouve sous la courbe des salaires, de sorte que les travailleurs ont besoin d’un salaire plus élevé pour maintenir leur effort.

    	L’ajustement au nouvel équilibre passe nécessairement par l’entrée de nouvelles entreprises, ce qui peut prendre un temps substantiel.
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16.6 Changement technologique et inégalités de revenus


	court terme (modèle de)
	Le terme ne se rapporte pas à une période de temps, mais à ce qui est exogène : les prix, les salaires, le stock de biens d’équipement, la technologie, les institutions. Voir également : salaire, biens d’équipement, technologie, institutions, moyen terme (modèle de), long terme (modèle de).
	long terme (modèle de)
	Le terme ne définit pas une période temporelle, mais ce qui est exogène. Une courbe de coût de long terme, par exemple, fait référence aux coûts lorsque l’entreprise peut complètement ajuster tous ses facteurs de production, y compris ses biens d’équipement ; mais la technologie et les institutions de l’économie sont exogènes. Voir également : technologie, institutions, court terme (modèle de), moyen terme (modèle de).



Que devient la répartition des revenus au sein d’une économie lorsqu’est introduite une nouvelle technologie augmentant la productivité du travail ? Pensez au cas que nous venons d’étudier dans les Figures 16.9a et 16.9b, où nous avons mis en évidence le contraste entre l’impact immédiat à court terme et le résultat à long terme qui s’installe une fois que les profits plus élevés, engendrés par l’innovation, ont encouragé des investissements supplémentaires de la part des propriétaires d’entreprise.

À court terme, l’économie se déplace des points A à D sur la Figure 16.9b. La nouvelle technologie élève la production par travailleur et réduit le nombre de personnes employées. Le salaire réel de court terme des personnes employées au point D est supposé inchangé.

Quel est l’effet sur les inégalités à court terme, au point D ? Les inégalités s’accroissent pour deux raisons : premièrement, à cause de la hausse du nombre de personnes sans emploi, dont le revenu est faible ou nul, et, deuxièmement, car à court terme, seuls les employeurs récoltent les fruits de la nouvelle technologie. La part de la production captée par les employeurs augmente. Ceci est résumé dans la première ligne de la Figure 16.10. Bien entendu, si le salaire en D avait baissé pour correspondre à celui de la courbe des salaires au nouveau taux de chômage, cela aurait exacerbé la hausse des inégalités.

Toutefois, le processus ne s’arrête pas là. Le point D de la Figure 16.9b n’est pas un équilibre de Nash, car, pour le nouveau niveau de productivité et l’ancien salaire réel, les entreprises font suffisamment de profits pour soit attirer de nouvelles entreprises ou inciter les entreprises existantes à accroître leur propre production. La Figure 16.9b montre que l’économie et le nombre d’employés croissent tous deux. Cela conduit également à une augmentation des salaires le long de la courbe des salaires. Ce processus continue jusqu’à ce que le nouveau salaire soit suffisamment élevé pour que les entreprises arrêtent de croître ou d’entrer dans l’économie, c’est-à-dire jusqu’à ce que l’économie atteigne le point B, le nouvel équilibre de Nash.





  
    
      	 
      	Sur la Figure 16.9b
      	Emploi
      	Chômage
      	Part des salaires
      	Inégalités
    

  
  
    
      	Court terme (le nombre d’entreprises et leur stock de capital sont fixes)
      	De A à D
      	Baisse
      	Hausse
      	Baisse
      	Hausse
    

    
      	Long terme (la production s’ajuste complètement au nouvel équilibre de Nash du modèle, la courbe des salaires reste inchangée)
      	De A à B
      	Hausse
      	Baisse
      	Aucun changement
      	Légère baisse
    

  





Figure 16.10 
Effets des améliorations technologiques dans le modèle du marché du travail : court et long termes.






La comparaison du nouvel équilibre de Nash au point B avec l’équilibre initial au point A fait apparaître que les travailleurs et les employeurs bénéficient de la nouvelle technologie. La part des salaires est de retour à son niveau initial et la baisse du chômage conduit à un recul des inégalités en B. Notez en outre que bien que la part des salaires soit la même aux points A et B, les salaires réels sont plus élevés au point B.

L’effet de long terme du changement technologique s’est traduit par une légère baisse des inégalités car :


  	la part de la production revenant aux employés a été restaurée, à long terme, à son niveau initial, grâce à une augmentation des salaires réels ;

  	le salaire réel plus élevé a permis aux employeurs d’entretenir les incitations des travailleurs à produire des efforts dans un contexte marqué par un chômage plus faible.



Pour voir l’effet sur les inégalités, nous allons représenter la situation initiale par une courbe de Lorenz (introduite à l’Unité 5 et également utilisée dans les Unités 9 et 10), puis nous verrons comment sa forme évolue. Sur la Figure 16.11, les chômeurs, les travailleurs et les employeurs sont représentés sur l’axe des abscisses.

La ligne continue de la Figure 16.11 est la courbe de Lorenz correspondant à la situation au point A de la Figure 16.9b. Lorsque le chômage augmente en D (sur l’axe des abscisses), la courbe de Lorenz se déplace vers la ligne en pointillés. Le coude est désormais plus bas, ce qui reflète la plus faible part des salaires au point D. À long terme, le chômage baisse au point B et la part des salaires revient à son niveau initial. La courbe de Lorenz se déplace vers l’intérieur.

Suivez les étapes de l’analyse de la Figure 16.11 pour observer les modifications de la courbe de Lorenz, alors que l’économie se déplace vers son nouvel équilibre.





            [image: Effets d’une nouvelle technologie sur les inégalités : court et long termes. ]



Figure 16.11 
Effets d’une nouvelle technologie sur les inégalités : court et long termes.









            [image: Chômage avant l’introduction d’une nouvelle technologie : L’économie débute au point d’équilibre de long terme avant la nouvelle technologie, avec une part A de la population au chômage (correspondant au point A sur la Figure 16.9b). ]



Chômage avant l’introduction d’une nouvelle technologie



L’économie débute au point d’équilibre de long terme avant la nouvelle technologie, avec une part A de la population au chômage (correspondant au point A sur la Figure 16.9b).









            [image: Mise en œuvre de la nouvelle technologie : Cela détruit certains emplois, ce qui fait augmenter le chômage à D (ce qui correspond au point D de la Figure 16.9b). Nous faisons l’hypothèse que les salaires restent constants pour les travailleurs qui conservent leur emploi. Par conséquent, comme la production par travailleur a augmenté, les salaires en proportion de la production baissent. ]



Mise en œuvre de la nouvelle technologie



Cela détruit certains emplois, ce qui fait augmenter le chômage à D (ce qui correspond au point D de la Figure 16.9b). Nous faisons l’hypothèse que les salaires restent constants pour les travailleurs qui conservent leur emploi. Par conséquent, comme la production par travailleur a augmenté, les salaires en proportion de la production baissent.









            [image: Les profits économiques sont élevés : De nouvelles entreprises seront attirées par l’économie et l’investissement augmentera, de sorte que les entreprises existantes se développeront. Le chômage baissera finalement pour atteindre le niveau indiqué par le point B, le nouvel équilibre de long terme. ]



Les profits économiques sont élevés



De nouvelles entreprises seront attirées par l’économie et l’investissement augmentera, de sorte que les entreprises existantes se développeront. Le chômage baissera finalement pour atteindre le niveau indiqué par le point B, le nouvel équilibre de long terme.









  Exercice 16.5 Progrès technologique et inégalités

  La rubrique Einstein de l’Unité 9 montrait que le coefficient de Gini g pouvait être calculé comme suit à l’aide des trois groupes de personnes qui composent le marché du travail de l’économie :

  

  Où u représente la proportion de chômeurs, n la proportion de la population active employée, la quantité 1 − n − u la proportion d’employeurs dans la population active, w le salaire réel et λ la production par travailleur. La quantité w/λ correspond à la fraction de la production totale que les salaires des travailleurs peuvent acheter, appelée la part des salaires. Ceci est évident car wn est le total des salaires versés, tandis que λn correspond à la production totale.

  Dans la courbe de Lorenz initiale (avant l’introduction du changement technologique), supposez qu’il y avait 6 chômeurs, 84 travailleurs employés et 10 employeurs, avec des salaires suffisants pour acheter 60 % de la production.

  
    	Vérifiez que, dans ce cas, le coefficient de Gini serait de 0,336.

    	Supposez à présent que le progrès technologique mette 4 travailleurs au chômage, tandis que la production reste constante et que les salaires versés aux travailleurs toujours employés restent constants eux aussi, d’où une augmentation des profits du montant correspondant à la baisse de la masse salariale. Quelle est la nouvelle part des salaires ? Quel est le nouveau coefficient de Gini ?

    	Supposez qu’à long terme, il y ait 4 chômeurs, 86 employés et 10 employeurs, et que la part des salaires revienne à 60 %. Quel serait alors le coefficient de Gini ? En utilisant vos propres mots, expliquez pourquoi les inégalités augmentent à court terme et baissent à long terme.

  




  Question 16.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  L’introduction d’une nouvelle technologie économisant de la main-d’œuvre entraîne… ?

  
    	Une hausse de la part des salaires dans la production et une hausse du coefficient de Gini à court terme.

    	Une baisse de la part des salaires dans la production et une hausse du coefficient de Gini à court terme.

    	Une baisse de la part des salaires dans la production et une baisse du coefficient de Gini à court terme.

    	Une hausse du chômage, une baisse de la part des salaires dans la production et une hausse du coefficient de Gini à long terme.

  

  
    	L’introduction d’une technologie économisant de la main-d’œuvre conduit à une hausse du chômage alors que les salaires et la production totale restent constants. Cela implique que la part des profits dans la production augmente et que la part des salaires baisse. Le coefficient de Gini augmente donc.

    	La hausse du chômage réduit la somme totale des salaires versés et donc la part des salaires dans l’économie.

    	Une hausse du chômage à salaire et production constants entraîne la baisse de la part des salaires dans la production, mais fait augmenter le coefficient de Gini.

    	À long terme, des améliorations technologiques se traduisent aussi par la création d’emplois, ce qui conduit à une baisse du chômage. La part des salaires reste constante car le taux de marque est constant. Le coefficient de Gini baisse.
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16.7 Combien de temps faut-il aux marchés du travail pour s’ajuster à des chocs ?

Le long terme, c’est quand ? En 1923, John Maynard Keynes écrivait :


  Le long terme est une notion trompeuse lorsqu’il s’agit des affaires courantes. À long terme nous sommes tous morts. Les économistes s’assignent une tâche bien simple et peu utile si tout ce qu’ils sont en mesure de dire est qu’une fois la tempête passée, l’océan sera à nouveau calme. (A Tract on Monetary Reform)10



Ce que vous pensez de la citation de Keynes, en particulier de la partie en italique, peut dépendre de votre âge (il a 40 ans lorsqu’il écrit cette phrase et vivra encore 23 ans). Dans la métaphore de Keynes, la mer est calme à l’équilibre, mais ce qui compte le plus pour assurer la sécurité de la navigation est ce qu’il se passe lors de la transition d’un équilibre à l’autre, autrement dit comment l’on traverse la tempête. Keynes se fait le défenseur d’une vision de l’économie que nous avons précédemment qualifiée de dynamique, c’est-à-dire centrée sur les changements.

Dans la Section 16.5, nous avons étudié comment, si le marché du travail est bousculé hors de son équilibre par une innovation économisant de la main-d’œuvre, il peut y avoir un nouvel équilibre de long terme dans lequel les travailleurs licenciés sont réembauchés à des salaires plus élevés. L’argument de Keynes est que de bonnes politiques économiques doivent être fondées sur une compréhension fine de la manière dont l’économie se déplace d’un équilibre à l’autre, et du temps que cela prend.

Toutefois, de nombreux économistes ont depuis emprunté ce que Keynes appelait l’approche « simple » et se sont concentrés seulement sur un ou plusieurs équilibres. Lorsque quelque chose change (comme une nouvelle technologie), les économistes comparent l’équilibre avant et après le changement. Cette approche est qualifiée de « statique comparative » (« statique » signifie qui ne change pas, ainsi l’idée est de comparer deux choses différentes – la situation avant et après – mais qui sont elles-mêmes statiques).

Hal Varian (né en 1947), un théoricien économiste américain de renom, souligne les difficultés que pose l’étude de ce qu’il se passe en dehors de l’équilibre. Il s’adresse donc aux lecteurs de son célèbre manuel de microéconomie en ces termes : « En règle générale, nous laisserons de côté la question de la manière dont l’équilibre est atteint et nous nous concentrerons seulement sur le comportement des entreprises à l’équilibre. »

Varian a raison : il est crucial de savoir ce qu’il se produit à l’équilibre et comment le niveau d’emploi, des salaires et des profits à l’équilibre diffèrent selon les conditions et les politiques adoptées. Il n’est, par ailleurs, pas juste de dire qu’à long terme « nous » sommes tous morts. Sauf à considérer que les seules personnes comprises dans ce « nous » soient les vivants, excluant ainsi les générations futures qui vivront plus tard et ressentiront les effets de long terme des politiques publiques adoptées aujourd’hui. Or nous avons également appris dans l’Unité 4 que les gens accordent de l’importance au bien-être des autres, donc le long terme compte, même s’il est très long.

Lorsque quelque chose change, si l’économie se déplace rapidement d’un équilibre à l’autre, l’approche en termes de statique comparative défendue par Varian est légitime. Au contraire, si le processus de rééquilibrage est long, ou pire, si nous n’avons aucune certitude qu’un quelconque équilibre sera atteint (voir « Les bulles existent-elles ? » dans l’Unité 11), alors l’accent mis par Keynes sur les dynamiques d’ajustement semble plus adéquat.

Dans l’Unité 11, nous avions expliqué que lorsqu’un marché n’est pas à l’équilibre, les acteurs économiques ont des opportunités de bénéfice en modifiant les prix ou les quantités achetées ou vendues. Ces activités qualifiées de « recherche de rente » font partie du processus par lequel un nouvel équilibre est atteint. Sur un marché aux poissons par exemple, la recherche de rente signifie simplement le fait de proposer ou de demander un prix différent, et la transition vers un nouvel équilibre est relativement rapide.


    
        

        
    

    
        Kathryn Graddy : en quête de la concurrence parfaite
    



Toutefois, sur le marché du travail, si la concurrence de la part d’autres entreprises réduit la demande pour le bien que vous produisez et vous met au chômage, le processus sera plus lent. En effet, la recherche de rente qui devrait amener à un nouvel équilibre peut nécessiter que vous acquériez au préalable certaines compétences ou encore peut entraîner le déracinement de votre famille pour chercher du travail ailleurs.

Le débat sur la vitesse à laquelle les marchés du travail américains s’ajusteraient au « choc » de la concurrence des importations de biens manufacturés chinois est un cas d’école. Au tournant de ce siècle, après plus d’une décennie de croissance rapide des importations en provenance de Chine, le consensus établi parmi les économistes américains était que ces importations n’avaient pas d’effet négatif conséquent sur les salaires ou l’emploi, notamment parce que les travailleurs produisant les biens concurrencés par les importations pouvaient facilement se relocaliser dans d’autres régions. Dans une autre de nos précédentes vidéos « Économiste en Action » sur la production et les délocalisations à l’échelle mondiale, Richard Freeman s’interrogeait sur la possibilité que les salaires américains soient « déterminés à Pékin » et y répondit par un « non » catégorique.


    
        

        
    

    
        Richard Freeman : Vous ne pouvez pas délocaliser la responsibilité
    



Pourtant, les preuves s’accumulaient déjà à l’époque qui indiquaient que l’ajustement de l’économie américaine à l’ouverture de la Chine n’avait pas été un cas d’école de statique comparative avec un saut d’un équilibre à un autre. La plupart des économistes n’avaient pas anticipé alors à quel point la Chine aurait tôt fait de dominer la production mondiale de biens manufacturés : ayant produit un vingtième des biens manufacturés dans le monde en 1990, un quart de siècle plus tard elle en produisait le quart.

Ce ne fut pas seulement l’ampleur inattendue du choc chinois qui eut raison de l’optimisme de nombreux économistes : les ajustements du marché du travail ne se produisaient pas aussi rapidement qu’ils l’avaient prévu.

L’impact du choc sur les marchés du travail américains fut géographiquement concentré. Certaines régions de l’État du Tennessee spécialisées dans la production de meubles et particulièrement exposées à la concurrence chinoise furent très durement touchées, tandis que l’Alabama voisin, fort de sa spécialisation dans l’industrie lourde, fut à peine affecté, étant donné la Chine n’exportait pas dans ce secteur. Cette concentration géographique des effets du choc chinois a permis aux économistes d’étudier l’ajustement des marchés du travail.11

Ils ont trouvé que sur les marchés du travail américains, le long terme est un horizon très lointain. Les régions « exposées à la Chine » ont souffert de pertes d’emploi très importantes dans le secteur industriel ; il fut impossible à nombre de chômeurs de retrouver un emploi au niveau local, aussi ils abandonnèrent leur recherche d’emploi et quittèrent la population active. Très peu partirent de leur région. La crise des villes touchées par la concurrence des importations dans les années 1990 se poursuivit jusque dans la deuxième décennie de notre siècle. Entre 1999 et 2011, le choc chinois provoqua la perte de 2,4 millions d’emplois.

La conclusion d’une étude majeure sur le choc chinois ressemble davantage à la position de Keynes qu’à celle de Varian. Si l’on avait dû projeter ses conséquences sur le marché américain du travail, armé de rien d’autre qu’un manuel d’économie de niveau licence, nous aurions prédit d’importants déplacements de travailleurs entre les industries américaines exposées au commerce (c’est-à-dire, exportant ou concurrencées par des importations), par exemple, du textile et de l’ameublement vers l’industrie pharmaceutique et l’aéronautique. Vous vous seriez également attendu(e) à une réallocation limitée des emplois depuis le secteur des biens échangeables vers celui des biens non échangeables, et à un impact net nul sur l’emploi américain au niveau agrégé. La réalité de l’ajustement au choc commercial chinois a été tout autre.

L’ajustement à l’introduction de machines économisant de la main-d’œuvre, que nous avons étudié dans cette unité, est probablement tout aussi lent. Dans l’Unité 18, nous reviendrons sur la place de la Chine dans l’économie mondiale et montrerons notamment que la réponse de l’Allemagne au choc chinois fut assez différente.
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16.8 Institutions et politiques publiques : pourquoi certains pays s’en sortent-ils mieux que d’autres ?

Qu’entendons-nous par « bonne » performance ou « bon » résultat ? La réponse est d’importance, car les citoyens qui votent pour des partis proposant différents programmes économiques, tout comme les décideurs publics qui essayent d’améliorer ces programmes, auront besoin d’avoir une certaine idée de ce qui est jugé souhaitable, que ce soit pour le citoyen, le décideur public ou le pays.

Comme nous l’avons vu dans l’Unité 3, les gens accordent de la valeur à leur temps libre, ainsi qu’à leur accès aux biens. Nous devons inclure, dans notre évaluation des résultats, leur rétribution par heure de travail. Pour une année donnée, une « bonne » performance implique un chômage faible et des salaires réels horaires élevés. Dans une perspective dynamique, et en évaluant une économie sur plusieurs années, nous estimons qu’une performance est « bonne » si le pays combine un chômage faible et une croissance rapide du salaire réel par tête et par heure.

Il existe évidemment d’autres dimensions de la performance d’une économie sur le long terme que la plupart des gens jugent importantes. Nous pouvons nous soucier de la justice de la répartition des rétributions économiques, de la durabilité de la relation de l’économie à l’environnement naturel ou de l’exposition des ménages à l’insécurité économique causée par les fluctuations du cycle économique. Toutefois ici, nous nous concentrons uniquement sur la croissance des salaires horaires réels et sur le taux de chômage.

Nous utilisons notre modèle du marché du travail et la courbe de Beveridge pour voir qu’une bonne performance requiert de l’économie qu’elle soit capable de deux choses :


  	Relever la courbe des prix et contrôler la tendance à la hausse de la courbe des salaires : de sorte que la croissance du salaire horaire et le taux d’emploi à long terme soient tous les deux élevés.

  	S’ajuster rapidement et totalement : de sorte que l’économie dans son ensemble puisse tirer profit des possibilités offertes par le changement technologique.



Le changement technologique signifie que des emplois disparaissent dans des entreprises où la nouvelle technologie se substitue aux travailleurs. Les emplois disparaissent également lorsque de nouvelles entreprises entrent sur le marché et que les entreprises incapables de s’adapter aux nouvelles conditions ferment. La courbe de Beveridge illustre l’importance de l’appariement des travailleurs aux emplois vacants sur le marché du travail. Sur la Figure 16.9b, nous avions vu que le premier effet d’une nouvelle technologie est de supplanter des travailleurs : la courbe de Beveridge résume la capacité de l’économie à rapidement redéployer ces travailleurs licenciés, en raccourcissant le temps que l’économie passe dans la situation de court terme (point D, Figure 16.9b).

La Figure 16.12 montre la performance de long terme (sur une période de 40 ans) d’un groupe d’économies avancées, en utilisant les critères des taux de chômage et de croissance des salaires réels. Nous étudions une longue période, car nous ne voulons pas que notre évaluation de la performance de long terme soit affectée par une phase particulière du cycle économique dans laquelle le pays se trouve (la performance aura l’air bien meilleure au pic d’un cycle qu’au creux). Nous utilisons les salaires dans le secteur manufacturier, car ils sont mesurés d’une manière qui les rend plus comparables entre nations – bien que ce ne soit pas idéal, car la part de l’emploi manufacturier est en déclin et varie d’un pays à l’autre.

Une bonne performance place un pays dans le coin supérieur gauche de la Figure 16.12 avec une croissance élevée des salaires et un taux de chômage faible ; une mauvaise performance le place dans le coin inférieur droit. Puisque nous valorisons à la fois une croissance élevée des salaires et un chômage faible, il se peut que nous soyons prêts à tolérer une croissance des salaires plus faible si elle est associée à un niveau de chômage plus bas. Cela signifie que nous pouvons représenter la courbe d’indifférence d’un citoyen par une droite passant par l’origine. Plus une droite est pentue, mieux ça vaut, ainsi la performance d’un pays est mesurée par la pente de la droite reliant l’origine au point correspondant à ce pays. Regardez la Figure 16.12, et considérez le cas de la Belgique (BEL) : un citoyen belge préférerait sans doute être sur une droite plus pentue, comme celle de l’Allemagne (DEU) par exemple, avec à la fois un chômage plus faible et une croissance plus forte des salaires.




            [image: Chômage de long terme et croissance des salaires réels au sein de l’OCDE (1970–2011) ]



Figure 16.12 
Chômage de long terme et croissance des salaires réels au sein de l’OCDE (1970–2011).






OECD. 2015. OECD Statistics ; les données espagnoles sur les salaires réels ne sont disponibles qu’à partir de 1979. La croissance des salaires réels espagnols pour 1970–1979 a donc été estimée en utilisant les tableaux 16.25 et 16.5 de Barciela López, Carlos, Albert Carreras, and Xavier Tafunell. 2005. Estadísticas históricas de España: Siglos XIX-XX. Bilbao: Fundación BBVA.






Les deux droites sur la Figure 16.12 divisent les pays en trois groupes. Les pays les plus performants pour la période de 40 ans allant de 1970 à 2011 sont la Norvège et le Japon. Les pays les moins performants sont la Belgique, l’Italie, les États-Unis, le Canada et l’Espagne. La médiocre performance des États-Unis s’explique en partie par des salaires plus élevés en 1970, dus à sa position de meneur technologique mondial (comme nous l’avons vu sur la Figure 16.3). D’autres nations purent par conséquent facilement apprendre des États-Unis et accroître rapidement leur productivité. Des arguments similaires s’appliquent au Canada. C’est pourquoi nous ne considérerons pas ces deux pays comme étant représentatifs des pays moins performants, bien que les salaires réels aux États-Unis aient augmenté bien plus lentement que la productivité, de telle sorte que la plupart des citoyens américains n’ont pas vraiment bénéficié de la croissance économique sur cette période.

Notez que les pays les plus performants ont employé des combinaisons différentes de politiques publiques et d’institutions. Certains des plus performants (sur les droites les plus pentues passant par l’origine) à l’instar de la Norvège, la Finlande, la Suède et l’Allemagne ont des syndicats puissants, tandis que les pays nordiques (dont le Danemark) se distinguent par les allocations chômage parmi les plus généreuses au monde.

La Figure 16.13 reprend les données pour le chômage de la Figure 16.1, en mettant en évidence deux des meilleures et deux des moins bonnes performances de la Figure 16.12. Les différences entre le Japon et la Norvège d’une part, et entre l’Italie et l’Espagne d’autre part, émanent du chômage plutôt que de la croissance du salaire réel. Sur la Figure 16.13 vous pouvez observer comment le chômage a réagi différemment suite aux chocs pétroliers des années 1980 et après la crise financière.
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Figure 16.13 
Taux de chômage de deux pays présentant de bonnes performances du marché du travail et de deux autres, caractérisés par de mauvais résultats (1960–2014).
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Données de 1960–2004 : David R. Howell, Dean Baker, Andrew Glyn, and John Schmitt. 2007. ‘Are Protective Labor Market Institutions at the Root of Unemployment? A Critical Review of the Evidence’. Capitalism and Society 2 (1) (January). Données de 2005 à 2012 : taux de chômage harmonisés de l’OCDE, OECD. 2015. OECD Statistics.






Nous verrons que le modèle de cette unité fournit un cadre utile pour comprendre les bonnes et mauvaises performances du marché du travail. Nous allons maintenant montrer comment utiliser ce modèle pour expliquer la manière dont les institutions et les politiques publiques influencent la croissance des salaires réels et le chômage à long terme.


  Exercice 16.6 Vous êtes le décideur public

  Référez-vous à la Figure 16.12 pour répondre aux questions suivantes :

  
    	En utilisant les mêmes axes, représentez les courbes d’indifférence d’un citoyen ou d’un décideur public qui ne s’intéresserait qu’à la croissance des salaires.

    	D’après les données représentées sur la figure, quels pays auraient la meilleure performance et, inversement, lesquels auraient la moins bonne ?

    	En utilisant les mêmes axes, représentez vos courbes d’indifférence si vous vous préoccupiez uniquement du taux de chômage. Quels pays auraient la meilleure performance et, inversement, lesquels auraient la moins bonne ?

    	En utilisant les mêmes axes, tracez une courbe d’indifférence représentant vos propres préférences personnelles sur la croissance des salaires et le chômage, et justifiez votre choix.

    	Considérez maintenant vos préférences sur d’autres facteurs économiques, dans quel pays de la figure choisiriez-vous de vivre, et pourquoi ? Expliquez quels sont les facteurs qui ont présidé à votre décision.

  




  Question 16.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant représente la moyenne de la croissance du salaire réel de différents pays en fonction de leur taux de chômage moyen sur la période 1970-2011.

  


            [image:  ]






  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Si vous ne vous préoccupiez que du chômage, la Finlande présenterait la meilleure performance.

    	Si vous ne vous préoccupiez que de la croissance des salaires, les pays européens seraient clairement plus performants que les pays d’Amérique du Nord.

    	Si vous vous préoccupiez à la fois du chômage et de la croissance des salaires, alors l’Espagne serait l’un des pays les plus performants.

    	Si vous vous préoccupiez à la fois du chômage et de la croissance des salaires, alors la Finlande serait sans ambiguïté plus performante que la Norvège.

  

  
    	C’est le Japon qui a réussi à maintenir son taux de chômage au plus bas sur la période.

    	Tous les pays européens représentés sur la figure présentent des taux de croissance des salaires plus élevés.

    	L’Espagne a réussi à s’assurer une forte croissance des salaires, mais avec un chômage élevé.

    	Bien que la Finlande ait réussi à obtenir une croissance des salaires plus forte, elle présente également un chômage élevé. Si les courbes d’indifférence des citoyens sont des droites passant par l’origine, alors la performance de la Norvège se trouve en réalité sur une courbe d’indifférence plus haute.
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16.9 Changement technologique, marchés du travail et syndicats

Les politiques publiques et les institutions jouent un rôle de premier plan. Les modèles ont mis en évidence l’expérience de certains des pays, parmi les plus et les moins performants. Considérons les exemples de trois pays : le Japon et la Norvège du côté des pays performants, et l’Espagne du côté des moins performants.

En Norvège et en Espagne, les syndicats sont importants, mais pas au Japon. En Norvège, plus de la moitié des salariés sont syndiqués et les accords salariaux des syndicats ont un impact sur la plupart des salariés de l’économie. En Espagne, bien que les accords salariaux des syndicats soient importants pour toute l’économie, moins d’un salarié sur cinq adhère à un syndicat.
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Figure 16.14 
Couverture de la négociation collective sur les salaires et chômage dans les pays de l’OCDE (2000–2014).
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La Figure 16.14 nous informe sur l’importance des accords syndicaux sur les salaires et le chômage. Sur l’axe des abscisses, nous indiquons le pourcentage de salariés dont les salaires sont déterminés par des conventions collectives. Comme vous pouvez le voir, dans certains pays européens, ces conventions collectives concernent presque tous les salariés. Dans l’ensemble des pays dont la couverture est supérieure à 80 %, les taux de chômage s’échelonnent entre moins de 4 % (Pays-Bas) à presque 14 % (Espagne). La Figure 16.14 suggère qu’il n’y a pas de tendance à un chômage plus élevé dans les pays dans lesquels les syndicats ont une plus grande influence dans la détermination des salaires. Un faible niveau de chômage est observé dans des pays très divers en termes de force des syndicats : comparez, par exemple, la Corée du Sud et les Pays-Bas, le Japon et l’Autriche ou encore les États-Unis et la Suède.

Tout comme l’employeur ne propose pas le salaire le plus bas possible, la plupart des syndicats ne cherchent pas à atteindre le salaire le plus élevé qu’ils pourraient obtenir dans la négociation. Les employeurs proposent des salaires supérieurs au strict minimum, car ils ne peuvent pas contrôler l’effort de leurs employés. Les syndicats n’exigent pas le salaire le plus élevé possible (la salaire tel que les propriétaires ne toucheraient pas la moindre portion du gâteau), car les syndicats ne peuvent pas contrôler les décisions des entreprises concernant l’embauche, le licenciement et l’investissement. Des salaires plus élevés pourraient, en réduisant les profits des entreprises, réduire l’emploi.


	moyen terme (modèle de)
	Le terme ne définit pas une période temporelle, mais ce qui est endogène. Dans ce cas, le stock de capital, la technologie et les institutions sont exogènes. La production, l’emploi, les prix et les salaires sont endogènes. Voir également : biens d’équipement, technologie, institutions, court terme (modèle de), long terme (modèle de).



Un syndicat couvrant de nombreuses entreprises et secteurs n’exploitera pas la totalité de son pouvoir de négociation. Il tient compte du fait que des gains importants en termes de salaires mèneront :


  	Dans le moyen terme : à des politiques de demande agrégée restrictives, parce que le gouvernement et la banque centrale cherchent à maintenir l’inflation proche du taux cible (comme nous l’avons vu à l’Unité 15).

  	Dans le long terme : à la sortie d’entreprises du marché et à un stock de biens d’équipement plus restreint, ralentissant ainsi le taux de croissance de la productivité.




	syndicat inclusif
	Un syndicat, représentant de nombreuses entreprises et secteurs, qui tient compte des conséquences des hausses de salaires sur la création d’emplois dans toute l’économie à long terme.



Les syndicats qui agissent de la sorte sont appelés des syndicats inclusifs. Les syndicats non inclusifs peuvent quant à eux négocier des salaires élevés dans leur propre secteur sans tenir compte des effets sur les autres entreprises et travailleurs, qu’ils soient en activité ou non. Les organisations patronales qui prennent en compte les intérêts de toutes les autres entreprises, y compris celles qui pourraient entrer dans un secteur et rivaliser avec les entreprises déjà en place, sont appelées organisations patronales inclusives. Quand syndicats et organisations patronales agissent de manière inclusive, un effet de voix positif est plus probable. Comme nous en avons discuté dans l’Unité 9, cela a pour effet de diminuer la désutilité du travail, ce qui contribue à pousser la courbe des salaires vers le bas.

Le cas nordique : syndicats et organisations patronales inclusifs

Ce comportement inclusif correspond exactement aux pratiques des syndicats et organisations patronales en Norvège (et dans les autres pays nordiques) sur la période étudiée : leur négociation salariale centralisée se concentrait sur un salaire commun pour chaque type de travail donné, privant ainsi les entreprises à faible productivité de l’accès à une main-d’œuvre peu chère, conduisant ainsi nombre d’entre elles à sortir du marché. Lorsque les salariés sont redéployés rapidement vers des emplois dans des entreprises plus productives, l’impact principal est d’augmenter la productivité moyenne du travail, ce qui pousse vers le haut la courbe des prix et favorise des salaires plus élevés.

Les syndicats inclusifs soutiennent également des revenus planchers généreux et l’accès à des services publics de grande qualité dans les domaines de la santé, de la formation professionnelle et de l’éducation, qui réduisent le risque auquel la plupart des individus sont exposés. Ceci a pour effet de rendre le processus de destruction créatrice du progrès technique moins destructeur pour la vie personnelle des individus, et ceux-ci peuvent alors être généralement plus ouverts au changement et à la prise de risque. Ces deux attributs sont essentiels à une société dynamique sur le plan technologique.12

Ces politiques, appelées « politiques actives du marché du travail », améliorent le processus d’appariement entre les travailleurs en quête d’un emploi et les postes vacants. Par conséquent, les travailleurs dont les emplois sont supprimés (par exemple, à la suite de la faillite d’entreprises à faible productivité sous la pression d’un salaire unique négocié de manière centralisé) trouvent plus rapidement un autre emploi. Le résultat en est une courbe de Beveridge plus proche de l’origine et supérieure aux courbes de Beveridge allemande et américaine (représentées sur la Figure 16.6). Celle-ci est beaucoup plus proche de l’origine que celle de l’Espagne, comme nous le voyons sur la Figure 16.15.
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Figure 16.15 
Courbes de Beveridge pour l’Espagne et la Norvège (2001 T1–2013 T4).






OECD Employment Outlook: OCDE. 2015. OECD Statistics.






Un syndicat inclusif sait que l’économie doit tenir compte des deux problèmes d’incitation essentiels dans une économie capitaliste : fournir aux salariés des incitations à travailler, et aux employeurs, à investir. Dans certains cas – par exemple, en Suède avec sa fédération syndicale hautement centralisée –, les dirigeants syndicaux savaient et ont convaincu leurs adhérents, qu’à long terme, pousser la courbe des salaires vers le bas augmentera l’emploi et ne comprimera pas les salaires.

En conséquence, les syndicats inclusifs des pays nordiques (Norvège, Suède, Finlande et Danemark) déterminent leurs exigences salariales en cohérence avec la productivité du travail. Quand celle-ci augmenta, ils demandèrent un partage équitable. Ils disposaient d’un pouvoir de négociation en raison d’un chômage faible, d’un taux de syndicalisation élevé et de leur capacité à mettre en place des accords salariaux à travers l’ensemble du pays, mais n’en abusèrent pas pour pousser à la hausse la courbe des salaires, à moins que cela ne fût justifié par une croissance de la productivité. Ces syndicats soutinrent également des lois et des politiques publiques rendant le fait de travailler moins coûteux, qui déplaçaient vers le bas la courbe des salaires et accroissaient plus encore l’emploi sur le long terme.

Le cas japonais : des organisations patronales inclusives

Contrairement aux pays nordiques, les syndicats japonais sont faibles, mais les travailleurs sont bien organisés dans les grandes entreprises. Les organisations patronales sont puissantes et travaillent pour coordonner la formation des salaires dans les grandes entreprises. Ces organisations fonctionnent donc de façon similaire aux syndicats de travailleurs en Norvège : l’impact des décisions salariales sur l’économie dans son ensemble est pris en compte lors de la détermination des salaires. En particulier, les grandes entreprises n’entrent volontairement pas en concurrence dans le processus d’embauche des travailleurs, afin d’éviter une hausse des salaires.

Le cas espagnol : des syndicats non inclusifs

Les syndicats protègent les emplois en Espagne et sont soutenus par les politiques publiques. Ceux qui président à la formation des salaires en Espagne sont suffisamment puissants pour exercer leur pouvoir, mais ne sont pas inclusifs. Ces syndicats non inclusifs, associés à une législation visant à protéger les emplois peuvent expliquer en partie la performance médiocre du marché du travail espagnol.

D’après le modèle, nous prédirions un taux de chômage élevé en Espagne, faible en Norvège et au Japon. De fait, c’est bien ce que nous observons dans les données.

Allocations chômage et niveau chômage

Les effets bénéfiques sur l’emploi de la présence de syndicats inclusifs et de politiques publiques de co-assurance peuvent aider à expliquer ce qui pourrait sembler être une anomalie : les pays avec des allocations chômage généreuses n’ont pas des taux de chômage plus élevés (voir Figure 16.16).
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Figure 16.16 
Générosité des allocations chômage et taux de chômage dans les pays de l’OCDE (2001–2011).
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Cette situation est anormale, car dans notre modèle, une augmentation des allocations chômage devrait, ceteris paribus, réduire le coût de la perte d’emploi pour les travailleurs et déplacer la courbe des salaires vers le haut.


	taux de remplacement brut des allocations chômage
	La proportion du dernier salaire brut (avant imposition) qui est reçue (avant imposition) par un individu lorsqu’il est au chômage.



Le contraste entre taux de chômage et montants des allocations en Norvège et en Italie illustre ce point. Un chômeur obtient une allocation chômage équivalent quasiment à 50 % de son salaire brut antérieur en Norvège, et le chômage est très faible. À l’inverse, les allocations en Italie offrent un taux de remplacement brut de 10 % et le chômage y est bien plus élevé qu’en Norvège. On en déduit que les pays capables de mettre en œuvre des régimes d’assurance chômage généreux mais bien conçus, en coordination avec des services de placement et d’autres politiques actives du marché du travail, peuvent permettre d’atteindre de faibles taux de chômage. Fournir aux gens des possibilités de lisser leur consommation peut les rendre plus prompts à accepter de nouvelles technologies qui déplaceront la courbe des prix vers le haut.


  Exercice 16.7 Taux de chômage et institutions du marché du travail

  Afin d’expliquer le taux de chômage élevé dans certains pays européens par rapport aux États-Unis dans les années 1990 et 2000, certains ont pointé du doigt l’existence d’institutions rigides du marché du travail (par exemple, des syndicats puissants, des allocations chômage généreuses et une législation forte visant à protéger l’emploi).13

  
    	En utilisant la Figure 16.1, vérifiez si le taux de chômage a toujours été plus élevé dans la plupart des pays européens par rapport aux États-Unis.

    	À la lumière de ce que vous avez appris dans cette section, et en consultant les Figures 16.1, 16.14 et 16.16, discutez l’affirmation selon laquelle le taux de chômage élevé en Europe était dû à l’existence d’institutions rigides du marché du travail.

  




  Question 16.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique ci-dessous représente le taux de chômage en fonction de la densité syndicale au cours de la période 2000-2012. La densité syndicale est définie comme la fraction des employés qui sont membres d’un syndicat.

  


            [image:  ]






  En vous appuyant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Une forte densité syndicale est une condition nécessaire à un faible taux de chômage.

    	Une faible densité syndicale entraîne un chômage élevé.

    	En ne considérant que les pays scandinaves (Norvège, Danemark, Suède et Finlande), on peut conclure qu’une forte densité syndicale conduit à un faible niveau de chômage.

    	À densité syndicale donnée, la performance relative en termes de chômage indique que le caractère inclusif des syndicats professionnels est plus élevée en Norvège qu’en Belgique.

  

  
    	La densité syndicale en Corée du Sud est très faible mais le taux de chômage y est faible.

    	La République tchèque a une densité syndicale similaire à celle de la Slovaquie, mais le taux de chômage y est plus faible.

    	En Norvège, Danemark, Suède et Finlande, la corrélation entre le taux de chômage et la densité syndicale est positive, c’est-à-dire que le taux de chômage est plus élevé malgré une plus forte densité syndicale.

    	Le chômage plus bas en Norvège, malgré une densité syndicale élevée et identique à celle de la Belgique, suggère que les syndicats y sont plus inclusifs qu’en Belgique.
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16.10 Changements dans les institutions et les politiques publiques

Nous avons vu que des différences d’institutions et de politiques publiques peuvent faire une grosse différence en matière d’emploi et de croissance des salaires. À cet égard, les citoyens espagnols pourraient préférer avoir des institutions semblables à celles du Japon ou d’un pays nordique. Toutefois, changer les institutions n’est pas chose aisée car cela crée inévitablement des gagnants et des perdants.

Les pays qui ont modifié leurs politiques publiques ont modifié leur destinée. Le Royaume-Uni et les Pays-Bas ont tous deux souffert de l’augmentation brutale des taux de chômage dans les années 1970 et au début des années 1980 sous l’effet des premier et second chocs pétroliers (qui ont déplacé la courbe des prix vers le bas) et en raison d’une augmentation du pouvoir de négociation des travailleurs (ce qui a déplacé vers le haut la courbe des salaires). Ces effets sont illustrés dans la Figure 16.17. Mais un changement des politiques publiques a par la suite changé la donne. Au Royaume-Uni, le taux de chômage a chuté de 11,6 % en 1985 à 5,1 % en 2002 ; aux Pays-Bas, il chuta de 9,2 % à 2,8 % sur la même période.




            [image: Différentes manières de baisser la courbe des salaires : les Pays-Bas et le Royaume-Uni ]



Figure 16.17 
Différentes manières de baisser la courbe des salaires : les Pays-Bas et le Royaume-Uni.






David R. Howell, Dean Baker, Andrew Glyn, and John Schmitt. 2007. ‘Are Protective Labor Market Institutions at the Root of Unemployment? A Critical Review of the Evidence’. Capitalism and Society 2 (1) (January). Données de 2005 à 2012 : taux de chômage harmonisés de l’OCDE, OECD. 2015. OECD Statistics.






Ces pays ont tous deux renversé la vapeur dans leurs économies respectives et ont déplacé vers le bas les courbes des salaires, mais ils l’ont fait en utilisant des institutions et politiques publiques différentes :


  	Dans le cas des Pays-Bas : les institutions sont devenues plus inclusives, en se rapprochant du modèle nordique d’un commun accord.

  	Dans le cas du Royaume-Uni : la politique menée a réduit le pouvoir des syndicats, non inclusifs, et augmenté la concurrence sur les marchés du travail.



Aux Pays-Bas, un élément central fut l’accord en 1982 entre les employeurs et les syndicats, connu sous le nom d’Accord de Wassenaar. Les syndicats s’engagèrent en faveur de la modération salariale (baisse de la courbe des salaires), et, en échange, les employeurs ont accepté la réduction du temps de travail. Les syndicats acceptèrent que la réduction des heures travaillées n’augmenterait pas les coûts du travail (d’où l’absence de déplacement vers le bas de la courbe des prix).14

Dans le cas néerlandais, les syndicats et les organisations patronales furent capables de coordonner la formation des salaires de façon à obtenir un meilleur résultat macroéconomique. Ces organisations étaient suffisamment puissantes pour garantir le respect de l’accord par leurs membres. Les syndicats ont fait preuve de retenue dans l’usage de leur pouvoir de négociation en vue d’améliorer les performances du marché du travail, donc de l’économie dans son ensemble.

Au Royaume-Uni, la courbe des salaires s’est également déplacée vers le bas, mais dans ce cas, ce fut en raison d’une baisse du pouvoir syndical suite à une modification de la législation sur les relations professionnelles, qui affaiblissait la capacité des syndicats non inclusifs à organiser une grève.


  Exercice 16.8 Le modèle du marché du travail

  Expliquez comment utiliser le modèle du marché de travail (courbes des prix et des salaires) pour décrire les changements en termes de performance du marché du travail au Royaume-Uni, aux Pays-Bas et aux États-Unis entre le début des années 1970 et le début des années 2000, comme expliqué dans cette section. L’article de Nickell et van Ours (2000) auquel il est fait référence plus haut est une bonne source pour cette question.
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16.11 Ralentissement de la croissance de la productivité dans les services et transformation de la nature du travail

L’essor et la chute de l’emploi manufacturier

Comme nous l’avons vu dans l’Unité 1, avant la Révolution industrielle, la production de l’économie était pour l’essentiel réalisée dans un cadre familial. Il n’y avait pas d’employés, mais plutôt des producteurs indépendants de biens et de services, à la fois pour leur propre usage (ce qu’on appelle production domestique) ou destinés à la vente à des tiers. La Révolution industrielle et l’émergence du système économique capitaliste ont déplacé le travail hors du cadre familial et des fermes vers l’entreprise : les producteurs indépendants sont devenus des employés.


	industrie
	Activité économique visant la production de biens : agriculture, extraction, manufacture et construction. Le secteur manufacturier est la composante la plus importante.



En raison du progrès technologique dans le domaine de la production assistée par des machines, les biens manufacturés sont devenus moins chers. En conséquence, les textiles et les vêtements produits auparavant dans le cadre familial furent achetés et payés avec les salaires désormais gagnés grâce à l’emploi dans le secteur industriel ou autre forme d’emploi. Le résultat en fut une augmentation durable de l’emploi dans le secteur industriel de l’économie. L’industrie manufacturière est à l’origine de la plupart des emplois dans l’industrie, et les termes « manufacturier » et « industriel » sont souvent utilisés de manière interchangeable.

Les innovations permettant d’économiser de la main-d’œuvre ont également rendu l’agriculture plus productive. En outre, à mesure qu’ils s’enrichissaient, les individus dépensaient une part moindre de leur budget en alimentation. Par conséquent, la part de la population active travaillant dans le secteur agricole s’est effondrée.

Pour nombre d’entre eux, le désengagement de l’agriculture et l’augmentation de l’emploi dans le secteur manufacturier signifiaient une amélioration des opportunités économiques, notamment lorsque les syndicats professionnels et les partis politiques représentant les travailleurs forcèrent les employeurs à améliorer les conditions de travail dans l’industrie.

Cela ne dura pas indéfiniment. La Figure 16.18 montre que, pour la plupart des grandes économies dans le monde, la période d’expansion de l’emploi manufacturier se termina aux alentours du troisième quart du 20e siècle. Tout comme l’industrie avait remplacé l’agriculture comme source principale d’emploi, la production de services plutôt que de biens remplaça l’industrie. Suivez les étapes de l’analyse dans la Figure 16.18 pour observer dans les grandes économies industrielles les phases de croissance et de déclin de l’emploi dans le secteur manufacturier à différentes périodes.
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Figure 16.18 
Essor et déclin de la part de l’emploi industriel (1870–2013).
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L’emploi quitte le secteur industriel



Ce processus s’est engagé au Royaume-Uni et aux États-Unis aux alentours de 1950, suivis par le Japon et l’Allemagne environ 20 ans après.
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La Corée du Sud s’impose comme puissance industrielle



Cette domination s’affirma seulement dans le dernier quart du 20e siècle, mais déjà la part de l’emploi industriel en Corée du Sud s’effondrait à la fin du siècle.
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L’industrie à Taïwan et en Allemagne



La part de la population active dans le secteur manufacturier est maintenant plus élevée à Taïwan qu’en Allemagne.
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Le secteur manufacturier en Chine



Contrairement aux autres pays sur le graphique, en Chine, le travail continue à être absorbé par le secteur industriel dans la première décennie du 21e siècle.
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Comment les économistes analysent le ralentissement de la croissance de la productivité dans les services

La quantité de travail allouée à l’agriculture a décliné dans tous les pays représentés sur la Figure 16.18. Moins d’un travailleur sur 20 dans les pays riches travaille dans l’agriculture. Le récent grand déplacement de l’emploi s’est opéré de la production de biens (manufacturés et agricoles) vers la production de services. Nous savons que la production par heure de travail (productivité) s’accroît plus faiblement dans la production de services que dans la production manufacturière. Cela a deux effets :


  	Un déplacement de l’emploi : produire le même panier de biens et services requiert maintenant relativement moins de main-d’œuvre dédiée aux biens, et plus aux services.

  	Un déplacement de la consommation : les coûts de production des biens ont fortement baissé par rapport aux coûts de production des services, donc les prix des biens ont chuté par rapport aux prix des services. Cela pousse les individus à acheter plus de biens et moins de services qu’ils ne l’auraient fait sinon.



Le premier de ces effets a été plus fort que le second.

Pour comprendre le fonctionnement de ce processus, simplifions et utilisons un modèle dans lequel seul le premier effet a lieu. Nous faisons l’hypothèse que les individus consomment un certain ratio de biens (par exemple, des t-shirts) et services (coupes de cheveux). Ces exemples illustrent bien la raison de la plus lente croissance de la productivité dans les services : faire une coupe de cheveux nécessite à peu près autant de temps aujourd’hui qu’il y a 100 ou 200 ans, mais produire un t-shirt prend beaucoup moins de temps qu’il y a 200 ans (probablement moins d’un cinquième).

La Figure 16.19 montre ce modèle. La quantité totale de travail employé dans l’économie est, par hypothèse, 1 (ce pourrait être un million d’heures par exemple). Si tout ce travail est alloué à la production de biens, une unité de biens est produite. La même chose est vraie pour les services : si tout le travail est alloué à la production de services, alors une unité de services est produite.

La droite rouge continue représente la frontière des possibles, montrant les quantités de biens et de services qu’il est possible de produire étant donné les technologies existantes et la quantité de travail employée. Nous faisons l’hypothèse que le même nombre d’unités de biens et de services sont consommées, de sorte que sur la figure les quantités de services et de biens consommées sont toutes deux égales à une demi-unité à la première période. À la seconde période, la productivité augmente dans l’industrie et reste constante dans les services, ce qui implique que le coût et donc le prix des biens décline par rapport à ceux des services. Suivez les étapes de l’analyse pour voir l’effet sur l’emploi.
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Figure 16.19 
Une augmentation de productivité dans la production de biens augmente la part des travailleurs dans les services.
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La frontière des possibles



La droite rouge en trait continu représente la frontière des possibles et montre les quantités de biens et de services pouvant être produites étant donné les technologies existantes et la main-d’œuvre disponible.
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Répartition égale entre biens et services



Nous faisons l’hypothèse que des quantités égales de biens et de services sont consommées : en A, la quantité consommée de chacun vaut 1/2.
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Augmentation de la productivité manufacturière



La productivité du travail dans la production de biens double, tandis qu’elle reste inchangée dans les services. La nouvelle frontière des possibles est représentée par la droite en pointillés.
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Plus de biens, plus de services



Si les gens continuent à maintenir un niveau égal de consommation de biens et de services, alors l’économie sera en B, avec une production et une consommation valant 2/3 dans l’industrie comme dans les services.
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Déplacement de l’emploi



En B, le facteur travail s’est réorienté de la production de biens vers la production de services : 1/3 de la main-d’œuvre produit des biens, tandis que les 2/3 restants produisent des services.








Le travail s’est déplacé de la production de biens à la production de services. Ce modèle est conçu pour illustrer la raison de ce déplacement. Deux éléments ignorés par le modèle ont en fait réduit le déplacement, et un troisième l’a amplifié :


  	L’augmentation de la productivité dans certains services limite le déplacement : nous avons fait l’hypothèse qu’il n’y avait pas d’augmentation de la productivité dans les services. Mais songez aux types de services dont nous avons parlé dans cette unité, tels le partage de musique ou d’autres formes d’information numérique, où les progrès de productivité ont été importants. Si la productivité dans les services augmentait, alors, dans notre modèle, cela compenserait au moins partiellement le déplacement du travail. Nous verrons juste en dessous, cependant, qu’un large pan du secteur des services dans l’économie consiste en des services comme le soin à la personne, qui ressemblent plus aux coupes de cheveux qu’à la reproduction de musique.

  	La substitution de services par des biens limite le déplacement : nous augmentons la proportion de biens que nous consommons si leur prix relatif diminue. En supposant que le ratio de biens (t-shirts) par rapport aux services (coupes de cheveux) n’a pas changé, nous avons omis ce processus. Il aurait partiellement compensé la baisse de l’emploi dans le secteur des biens.

  	L’augmentation de la demande relative pour les services amplifie le déplacement : nous avons également ignoré la possibilité qu’à mesure que les revenus augmentent, les individus choisissent de dépenser une part plus importante de leur budget dans les services. Souvenez-vous que les services comprennent le tourisme et d’autres formes de loisirs, ainsi que la santé, l’éducation et les soins à la personne, qui peuvent ne pas être payés directement par le revenu disponible des ménages. Cela renforcerait le déplacement du facteur travail vers les services. Nous avons étudié ce phénomène auparavant : il est équivalent au déplacement antérieur de la main-d’œuvre hors du secteur agricole qui s’est produit quand la part des dépenses d’alimentation dans le budget des ménages a fortement diminué.



Cependant, dans les pays où l’on observe un déclin de l’emploi manufacturier par rapport aux services, l’effet net des éléments que nous avons exclus du modèle ne suffit pas à compenser totalement la désindustrialisation de la main-d’œuvre.

Un facteur supplémentaire de complexification provient du fait que certains pays sont importateurs nets, tandis que d’autres sont exportateurs nets, ce qui signifie que de nombreux biens sont achetés dans un pays différent de celui où ils sont produits. Cela permet en partie d’expliquer pourquoi les courbes en bosse de la Figure 16.18 ont des formes différentes pour différents pays. Le commerce international et les possibilités de spécialisation qui en découlent ont accéléré le déclin de la part des emplois manufacturiers dans l’emploi total de certains pays (comme les États-Unis et la Grande Bretagne), mais l’ont retardé dans d’autres (Allemagne, Corée du Sud).

La part croissante de l’emploi dans le secteur des biens en Chine reflète à la fois les forces observées dans d’autres pays devenus riches et la spécialisation de l’économie chinoise dans le secteur manufacturier d’exportation. La rubrique Einstein à la fin de cette section illustre la logique derrière la Figure 16.19 et analyse le résultat d’une augmentation de la productivité dans la production de biens.


  Einstein Comment une croissance plus rapide de la productivité dans la production de biens peut déplacer l’emploi des biens vers les services

  Cette section Einstein explique la logique qui sous-tend la Figure 16.19 et explique pourquoi une augmentation de la productivité dans la production de biens conduit à un transfert de l’emploi vers les entreprises qui produisent des services. Nous notons λs la productivité du travail dans les services. Ainsi λs = Qs/Ls, la quantité de services divisée par la quantité de travail utilisée pour les produire. Dans notre modèle, l’équation suivante est vérifiée :

  

  
    	λsLs = Qs : la productivité du travail dans les services multipliée par la quantité de travail dans les services est égale à la quantité de services produite.

    	Qs = Qg : la quantité de biens produite doit être la même que la quantité de services produite. Ce n’est pas toujours vrai, mais c’est ainsi que nous raisonnons dans notre modèle.

    	Qg = λgLg : la quantité de biens produite est égale à la productivité du travail dans la production de biens, multipliée par la quantité de travail employée à la production de biens.

  

  Nous pouvons maintenant égaliser le premier et le dernier terme de l’équation ci-dessus afin d’obtenir une expression de la quantité de travail qui doit être employée dans les deux secteurs, étant donné les productivités dans chacun, s’ils produisent une quantité égale :

  

  Nous réécrivons alors cette équation en utilisant le fait que la quantité totale de travail dans les deux secteurs se somme à 1 :

  

  Nous réarrangeons ensuite l’équation en utilisant les premier et dernier termes pour obtenir une expression de la quantité de travail utilisée dans la production de services :

  

  Sur la figure, la productivité de chaque secteur était de 1, donc la quantité de travail employée dans le secteur produisant des biens était 1/2. Quand la productivité du travail dans la production de biens double :

  

  Il s’agit de la part du travail allouée à la production de services après une augmentation de la productivité du travail employé à la production de biens.




  Question 16.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 16.18 est un graphique représentant la part de l’emploi dans l’industrie manufacturière pour différents pays.

  En vous servant de ces informations, lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	La part de l’emploi industriel a baissé dans tous les pays représentés.

    	Le déplacement de l’emploi hors du secteur industriel a commencé au Royaume-Uni et aux États-Unis autour des années 1950.

    	La part de l’emploi total dans le secteur industriel a toujours été plus élevée au Royaume-Uni qu’aux États-Unis.

    	La proportion d’emplois dans le secteur industriel est désormais plus élevée dans les pays d’Extrême Orient qu’en Allemagne, au Royaume-Uni ou aux États-Unis.

  

  
    	Ce n’est pas vrai de Taïwan, ni de la Chine.

    	Ce sont effectivement ces pays qui ont connu en premier le déclin de la part de l’emploi industriel.

    	La courbe du Royaume-Uni se trouve effectivement toujours au-dessus de celle des États-Unis.

    	L’Allemagne présente toujours une part d’emploi industriel supérieure à celle du Japon ou de la Corée du Sud.
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16.12 Salaires et chômage à long terme

Nous avons appris que les économies nationales diffèrent non seulement par leur vitesse d’ajustement aux opportunités offertes par le changement technologique et d’autres changements de contexte, mais également par les niveaux de salaires et d’emploi qu’elles peuvent maintenir à long terme.

Ces derniers dépendent de nombreuses caractéristiques des économies que nous avons analysées dans les unités précédentes. La Figure 16.20 résume les déterminants du taux de chômage et du taux de croissance du salaire réel et indique les unités dans lesquelles ces concepts sont abordés.

La Figure 16.21 reprend la Figure 16.20 en indiquant les institutions et les politiques publiques qui peuvent avoir une incidence sur la croissance des salaires réels et le taux de chômage.
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Figure 16.20 
Déterminants du taux de chômage et du taux de croissance des salaires réels à long terme.
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Figure 16.21 
Les institutions, les politiques publiques et les chocs qui peuvent influer sur le chômage et les salaires réels.






16.13 Conclusion

Le chômage est une défaillance de marché : cela signifie qu’il existe des gens souhaitant travailler au salaire en vigueur sur le marché, mais qui ne parviennent pas à trouver d’employeur. La destruction d’emploi est une constante des économies capitalistes dans lesquelles des changements technologiques tendent à faire croître la productivité et faire perdre leur emploi à certains travailleurs. Mais une économie performante présentera également un haut niveau d’investissement de manière à garantir que des emplois se créent au moins aussi vite qu’ils sont détruits.

S’assurer que l’investissement des entreprises se porte à la fois sur le progrès technique et sur la création d’emplois est l’un des problèmes d’incitation essentiels d’une économie capitaliste. L’autre enjeu est de faire en sorte que les travailleurs soient incités à produire suffisamment d’effort pour accomplir leurs tâches. Nous avons analysé ces incitations en utilisant la courbe des prix et la courbe des salaires, qui montrent respectivement le salaire maximum qu’une entreprise peut payer tout en restant sur le marché et le salaire minimum compatible avec un effort suffisant de la part des travailleurs.

La principale différence entre les économies les plus performantes et les retardataires réside dans le fait que dans les économies très performantes, les institutions et les politiques publiques fonctionnent de façon à ce que les principaux acteurs soient incités à augmenter la taille du gâteau, plutôt qu’à gaspiller des ressources en se disputant au sujet de la taille de chaque part.


  Concepts introduits dans l’Unité 16

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Destruction créatrice

    	Productivité marginale du capital

    	Création d’emplois, destruction d’emplois

    	Productivité marginale décroissante du capital

    	Courbe de Beveridge

    	Appariement sur le marché du travail

    	Courbe des prix de long terme

    	Marge d’équilibre

    	Écart de diffusion, écart d’ajustement
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Leibniz 22.2.2 Comment le monopoliste fixe le niveau de taxation maximisant sa rente

Dans notre modèle de fixation de taxes par un dictateur qui est un monopoliste politique, le dictateur voudrait maximiser les rentes politiques qu’il capture quand il est au pouvoir. Cependant, en fixant le niveau de taxes il fait face à la contrainte de la courbe de durée : plus le niveau de taxes qu’il fixe chaque année est élevé, moins longtemps il peut s’attendre à rester au pouvoir. Ici, nous résolvons mathématiquement le problème d’optimisation sous contrainte du dictateur afin de trouver le niveau optimal de taxation.

Dans le Leibniz 22.2.1 nous avons obtenu une expression de la courbe de durée d’un dictateur qui peut être destitué pour des raisons liées à sa performance (s’il fixe des taxes trop élevées) ou pour des raisons indépendantes de sa performance. Sa durée au pouvoir attendue, 
, diminue avec l’augmentation de la taxe 
 chaque année. On peut ainsi dire que la durée est une fonction décroissante de la taxe, et l’écrire comme 
.

La rente du dictateur, 
, dépend à la fois de 
 et de 
. Le coût de fournir les services publics est 
, donc la rente politique annuelle est 
, et la rente totale attendue obtenue par un dictateur avec une durée au pouvoir attendue 
 est :



Le problème d’optimisation sous contrainte du dictateur est :



Afin de résoudre ce problème, nous utilisons la contrainte pour remplacer 
 et la rente est ainsi 
. Ensuite, nous dérivons par rapport à 
 pour obtenir la condition de premier ordre :



Le premier terme correspond au bénéfice marginal d’une augmentation de taxe d’une unité. Le dictateur obtient une unité supplémentaire de rente pour la durée 
 de sa période au pouvoir. Le deuxième terme est négatif puisque 
 est une fonction décroissante. Il représente le coût marginal pour le dictateur d’augmenter la rente, c’est-à-dire que la rente 
 soit perçue pendant une période plus courte.

Le niveau optimal de taxes du dictateur 
 résout cette équation. Une fois que nous avons trouvé 
, nous pouvons déterminer la durée attendue 
. Nous montrerons cela dans un exemple spécifique ci-dessous.

La Figure 22.6 du texte, reproduite ci-dessous et nommée Figure 1, représente la solution au problème d’optimisation du dictateur.




            [image: Le dictateur choisit un niveau de taxes qui maximise ses rentes politiques. ]



Figure 1 
Le dictateur choisit un niveau de taxes qui maximise ses rentes politiques.






La solution 
 se trouve au point B du graphique, où la courbe de durée est tangente à une courbe d’isorente. Afin de montrer que ce point correspond à celui que nous avons trouvé mathématiquement ci-dessus, nous pouvons réarranger la condition de premier ordre afin de l’écrire comme suit :



Sous cette forme, la condition de premier ordre nous dit la même chose que le graphique : au point B, la pente de la courbe de durée est égale à la pente de la courbe d’isorente. Pour le voir, nous pouvons calculer les deux pentes :


  	
    Nous avons exprimé la courbe de durée comme 
, et il s’ensuit que 
. Par contre, dans le graphique nous avons tracé la courbe avec 
 en ordonnée, la pente est donc 
. Puisque 
 est négative pour tout 
, l’expression à gauche de l’équation ci-dessus correspond à la valeur absolue de la pente de la courbe de durée. Nous pouvons l’interpréter comme le taux marginal de transformation (TMT) entre taxe et durée.

  

  	
    L’équation d’une courbe d’isorente est 
, où 
 est une constante. Pour calculer la pente nous pourrions appliquer la méthode utilisée pour les courbes d’indifférence dans le Leibniz 3.2.1. Cependant, dans ce cas il est plus facile d’écrire la courbe d’isorente sous la forme 
, puis de la dériver pour obtenir 
. L’expression à droite de l’équation ci-dessus est donc la valeur absolue de la pente de la courbe d’isorente, que l’on peut interpréter comme étant le taux marginal de substitution (TMS) du dictateur entre taxe et durée.

  



Un exemple

Dans l’analyse ci-dessus nous n’avons spécifié aucune forme particulière pour la courbe de durée. Mais supposez qu’elle soit linéaire, comme dans la Figure 1. Son équation peut être écrite 
, où :



et 
 est une constante positive. En dérivant 
 vous pouvez vérifier que 
, donc 
 représente la valeur absolue de la pente de la droite dans la Figure 1 (c’est-à-dire, le TMT). Avec cette courbe de durée, la condition de premier ordre 
 devient:



qui peut être résolue afin d’obtenir :



et, puisque 
:



Remarquez que le niveau de taxes choisi par le dictateur est plus élevé quand la courbe de durée est plus pentue (c’est-à-dire, quand 
 est plus élevé). Cette situation est similaire au cas d’une entreprise maximisant ses profits, et qui fixe un prix plus élevé quand la courbe de demande est moins élastique (plus pentue). Dans ce cas, cependant, la durée attendue correspondante sera la même, quelle que soit la pente 
 de la courbe de durée. Nous reviendrons sur ce point dans le supplément Leibniz 22.3.1.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 5.4.1 Préférences quasi-linéaires

Angela est une fermière qui veut deux choses : des céréales (qu’elle consomme) et du temps libre. Dans l’Unité 5 nous avons supposé que ses préférences concernant ces deux biens avaient une propriété spéciale : elle valorise les céréales d’un montant constant par rapport au temps libre, indépendamment de la quantité de céréales dont elle dispose déjà. Ce Leibniz montre comment représenter mathématiquement cette propriété.

Dans des Leibniz précédents, nous avons eu beaucoup recours à la fonction d’utilité de type Cobb-Douglas. Nous explorons maintenant une alternative : la fonction d’utilité quasi-linéaire.

Soit 
 le nombre d’heures quotidiennes de temps libre d’Angela et c le nombre de boisseaux de céréales qu’elle consomme par jour. Nous supposons, comme dans le texte principal, que le taux auquel Angela est disposée à échanger des céréales contre du temps libre reste constant lorsque sa consommation de céréales augmente. Autrement dit, son taux marginal de substitution entre heures de temps libre et céréales dépend uniquement du temps libre et pas du tout des céréales. Nous avons tracé des courbes d’indifférence avec cette propriété dans la Figure 1 ci-dessus. Pour une quantité de temps libre donnée, disons 
, la pente de la courbe d’indifférence au point 
 est la même pour tout c, ce qui signifie que dans le graphique les droites tangentes sont parallèles.




            [image: Courbes d’indifférence exhibant la propriété selon laquelle le TMS dépend uniquement du temps libre. ]



Figure 1 
Courbes d’indifférence exhibant la propriété selon laquelle le TMS dépend uniquement du temps libre.






Une fonction d’utilité avec la propriété selon laquelle le taux marginal de substitution (TMS) entre t et c dépend uniquement de t est :



où 
 est une fonction croissante : 
 car Angela préfère plus de temps libre à moins. Une fonction de ce type est appelée fonction quasi-linéaire parce que l’utilité est linéaire en c et est une fonction de 
. Nous montrons maintenant que cette fonction d’utilité a la propriété requise.

Le TMS d’Angela entre le temps libre t et la consommation de céréales c est défini, comme dans le supplément Leibniz 3.2.1, comme la valeur absolue de la pente de la courbe d’indifférence passant par le point 
. On peut le trouver en utilisant la formule dérivée dans le Leibniz précédent :



Dans ce cas, 
 et 
, donc



Le même résultat peut être obtenu directement, sans utiliser la formule générale. Chaque courbe d’indifférence est de la forme :



d’où 
, où k est une constante. Par conséquent :



le long d’une courbe d’indifférence. La courbe a une pente négative et la valeur absolue de la pente est 
. Ainsi le TMS est une fonction uniquement de t, comme nous voulions le démontrer.

Dans la Figure 1, les courbes d’indifférence ont la propriété habituelle d’un TMS décroissant, puisqu’elles deviennent plus plates lorsque l’on se déplace vers la droite. Pour que cela soit le cas, 
 doit diminuer quand t augmente. Par conséquent 
 : 
 est une fonction concave. Puisque les courbes d’indifférence sont de la forme « 
 », deux courbes d’indifférence diffèrent toujours d’une distance verticale constante, comme vous pouvez le voir dans la Figure 1. La raison pour laquelle les courbes du graphique s’entassent horizontalement pour des grandes valeurs de c est simplement qu’elles y sont plus pentues.

Pour résumer : la fonction d’utilité



où la fonction 
 est croissante et concave, est qualifiée de quasi-linéaire. Le fait d’utiliser une fonction d’utilité de cette forme implique une hypothèse restrictive sur les préférences, mais cela a aussi une propriété très pratique. Puisque l’utilité est de la forme « 
 », elle est mesurée dans les mêmes unités que la consommation. Angela valorise autant ses 
 heures de temps libre que 
 boisseaux de céréales.

La capacité à mesurer l’utilité en unités de consommation est souvent utile, particulièrement dans les cas où Angela peut vendre ses céréales sur le marché et acheter avec l’argent qui en découle des produits laitiers, des habits ou autres. Dans ce contexte, les économistes interprètent souvent c comme un revenu monétaire. L’hypothèse de préférences quasi-linéaires permet de mesurer les céréales et les pertes d’utilité en termes d’argent.

Un exemple

Un exemple d’une fonction d’utilité quasi-linéaire est :



où b et 
 sont des constantes positives et 
. Vous pouvez voir immédiatement qu’elle est de la forme 
, avec 
. Pour démontrer que c’est une fonction d’utilité quasi-linéaire comme décrite ci-dessus, nous devons montrer que la fonction v est croissante et concave. Cela se fait aisément :



qui est positif puisque 
 et 
 sont positifs, et :



qui est négatif puisque 
 and 


Pour en savoir plus : Sections 17.1 à 17.3 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Quand les prix déterminés par les marchés conduisent les gens à tenir compte de tous les effets de leurs actions sur autrui, les allocations sont efficaces. Quand les prix ne tiennent pas compte des effets importants, les marchés sont défaillants et d’autres recours sont nécessaires.


  	Ces externalités surviennent lorsque les droits de propriété et les contrats ne couvrent pas tous les effets des actions du décisionnaire. Par exemple, on ne peut pas intenter un procès à un fumeur pour le préjudice subi par le tabagisme passif.

  	Les droits de propriété et les contrats qui récompenseraient des acteurs pour les externalités positives produites sur autrui et les exposeraient à payer des dommages et intérêts pour les effets négatifs, ne sont pas envisageables lorsque l’information nécessaire n’est pas disponible pour l’une ou plusieurs des parties ou ne peut pas être utilisée devant un tribunal.

  	Les politiques publiques peuvent pallier les défaillances de marché en conduisant les acteurs à internaliser ces effets, par exemple en subventionnant la R&D d’une entreprise lorsque d’autres entreprises peuvent en bénéficier, ou en imposant des taxes qui augmentent le prix de biens dont la production ou l’utilisation est néfaste pour l’environnement.

  	D’autres mesures peuvent réglementer directement les actions des entreprises et des ménages, par exemple en interdisant l’utilisation de produits chimiques comme les pesticides qui imposent des coûts à autrui.

  	Une négociation privée entre les parties peut parfois obliger les acteurs à prendre en compte l’effet de leurs actions sur les autres, par exemple une fusion entre une entreprise émettrice de polluants et une entreprise victime du dommage résultant.

  	Pour des raisons morales et politiques, certains biens et services, tels que nos organes vitaux, l’aide médicale d’urgence ou nos votes ne sont pas échangés sur des marchés, mais sont alloués par d’autres moyens.



La logique de la célèbre affirmation d’Adam Smith, selon laquelle l’homme d’affaires poursuivant son propre intérêt est « dirigé par une main invisible » afin de promouvoir les intérêts de la société, est la base du modèle économique d’un marché parfaitement concurrentiel (voir Unité 8). Les entreprises et les consommateurs agissant en preneurs de prix, chacun poursuivant ses propres objectifs individuels, produisent des résultats de marché qui sont Pareto-efficaces.

Friedrich Hayek expliquait comment le concept de main invisible d’Adam Smith pouvait fonctionner (voir Unité 11). Les prix envoient des signaux concernant la rareté réelle des biens et des services ; ces messages poussent les individus à produire, consommer, investir et innover de manière à utiliser pleinement le potentiel productif d’une économie.

C’est ce processus qui permet au système de marché – plusieurs marchés interconnectés – de coordonner la division du travail à travers l’échange de biens entre de parfaits étrangers aux quatre coins du monde, sans aucune direction centralisée.

Hayek proposait d’appréhender le marché comme une gigantesque machine de traitement de l’information qui produit des prix, qui eux offrent l’information qui guide l’économie, généralement dans des directions souhaitables. Le point remarquable de cet énorme outil de calcul est qu’il ne s’agit pas du tout d’une machine en réalité. Personne ne l’a conçu, et personne n’en a le contrôle. Lorsque tout fonctionne bien, nous utilisons des expressions comme « la magie du marché ».1

Mais parfois la magie n’opère pas. L’heureuse coïncidence entre les intérêts privés et les allocations jugées socialement désirables résumée par l’expression de Smith est un attribut d’un modèle – un modèle très utile dans de nombreux domaines – mais ce n’est pas une description du fonctionnement réel des marchés en général, et ce n’est donc pas un bon guide pour orienter les politiques publiques.

Dans cette unité, nous étudierons des cas où les prix envoient les mauvais signaux. Smith expliquait que, dans certains domaines tels que l’éducation ou le système judiciaire, des politiques publiques étaient nécessaires afin de promouvoir le bien-être de la société et d’assurer le bon fonctionnement des marchés. Pour Smith, il était également évident que certaines choses ne devaient pas être achetées et vendues sur des marchés. Des exemples contemporains incluraient les reins humains, les votes, une bonne école, ou un traitement médical sauvant des vies.

Voici deux cas où la logique de Hayek et Smith est tenue en échec :


  	
    Les pesticides : le pesticide chlordécone fut utilisé dans les plantations de bananes dans les îles caribéennes de Guadeloupe et Martinique (qui font toutes deux partie de la France) afin d’éradiquer le charançons du bananier. La pratique était parfaitement légale, et pour les propriétaires des bananeraies, le pesticide était une manière efficace de réduire les coûts et augmenter les profits.

    À mesure que le produit chimique fut emporté du sol vers les rivières qui coulaient vers la côte, il contamina les eaux des fermes de crevettes, les marécages des mangroves où l’on pêchait des crabes, ainsi que les eaux littorales où prospéraient alors de fructueuses pêcheries de langoustes. Le gagne-pain des communautés de pêcheurs fut détruit et ceux qui mangèrent du poisson contaminé tombèrent malades.

    Le fait que ce pesticide représentait un grave danger pour les hommes était connu depuis son introduction, lorsque les ouvriers produisant le produit chimique aux États-Unis avaient fait part de symptômes de dommages neurologiques, ce qui avait conduit à son interdiction en 1976. Le gouvernement français reçut les rapports sur la contamination en Guadeloupe quelques années plus tard, mais attendit jusqu’en 1990 pour interdire le produit, et sous la pression des propriétaires de bananeraies, leur octroya une exemption spéciale jusqu’en 1993.

    Vingt ans plus tard, des pêcheurs dénonçant la lenteur du gouvernement français face aux répercussions de la contamination manifestèrent dans les rues de Fort-de-France (la plus grande ville de Martinique) et bloquèrent le port. Se remémorant le passé, Frank Nétri, un pêcheur guadeloupéen, s’inquiétait : « J’ai mangé des pesticides pendant 30 ans. Mais qu’arrivera-t-il à mes petits-enfants ? »

    Il avait raison de s’inquiéter. En 2012, la proportion d’hommes martiniquais atteints d’un cancer de la prostate était la plus élevée au monde et représentait presque le double du second pays le plus touché, et le taux de mortalité était plus de quatre fois la moyenne mondiale. Des dommages neurologiques chez les enfants, affectant notamment les performances cognitives, ont également été établis.

  




	dilemme social
	Une situation dans laquelle les actions prises indépendamment par les individus afin de réaliser leurs propres objectifs privés génèrent un résultat qui est inférieur à d’autres résultats possibles qui auraient pu avoir lieu si les individus avaient agi ensemble, plutôt qu’individuellement.




  	
    Les antibiotiques : depuis la découverte de la pénicilline en 1928, le développement des antibiotiques a apporté d’immenses bénéfices à l’humanité. Des maladies qui étaient autrefois mortelles sont maintenant facilement traitées avec des médicaments peu coûteux à produire. Cependant, l’Organisation mondiale de la santé a récemment mis en garde sur le fait que nous nous dirigeons vers une « ère post-antibiotique » car certaines bactéries deviennent résistantes : « À moins que nous ne prenions des mesures importantes pour […] changer notre façon de produire, prescrire et consommer les antibiotiques, le monde va peu à peu perdre ces biens de santé publique mondiaux et les implications en seront désastreuses. »

    La surconsommation d’antibiotiques est un exemple de dilemme social (voir Unité 4), où la poursuite non régulée d’intérêts privés conduit à des résultats qui sont Pareto-inefficaces. Les bactéries deviennent résistantes aux antibiotiques lorsqu’on les utilise trop souvent, avec la mauvaise posologie ou pour des symptômes qui ne sont pas causés par des bactéries. En Inde, par exemple, les antibiotiques sont faciles d’accès, en libre-service dans les pharmacies, sans prescription par un médecin.

    Les médecins reconnaissent que laisser l’allocation d’antibiotiques au marché peut avoir des conséquences dommageables. Sur les conseils de praticiens privés non agréés, les gens consomment des antibiotiques alors que d’autres traitements seraient mieux adaptés. Afin d’économiser de l’argent, les patients ont tendance à arrêter de prendre les antibiotiques quand ils se sentent un peu mieux. C’est précisément ce mode de consommation qui produit des agents pathogènes résistants aux antibiotiques. Mais pour le patient, le traitement a fonctionné, et le médecin non agréé peut ainsi faire prospérer son activité.

  



La contamination par les pesticides et la création de bactéries multirésistantes sont des problèmes assez similaires. Pensez à ces enjeux comme un médecin le ferait.

Premièrement, nous diagnostiquons le problème. Dans le cas du chlordécone, le problème tient au fait que les actions des propriétaires de bananeraies mettent en danger les moyens de subsistance et la santé des pêcheurs, mais ces coûts associés à l’utilisation des pesticides sont invisibles dans les calculs des bénéfices et des pertes des propriétaires ou dans le prix des pesticides. La surconsommation d’antibiotiques a lieu car le consommateur ne prend pas en considération les coûts qui seront imposés à autrui du fait de la prolifération de bactéries multirésistantes antibiotiques.

Notre diagnostic : les acteurs ne considèrent pas les coûts que leurs décisions imposent aux autres.

Ensuite, nous mettons au point un traitement. Dans certains cas, le traitement est évident. Le chlordécone a simplement été interdit en France et aux États-Unis, et son utilisation aurait pu être drastiquement réduite si les propriétaires des plantations avaient dû payer (par la loi ou des accords privés avec les victimes) pour les dommages que l’utilisation de pesticides a infligés aux communautés de pêcheurs et autres.

Dans d’autres cas, tels que la mauvaise utilisation d’antibiotiques à la fois par les patients et par les professionnels de santé, il est plus difficile de concevoir des traitements efficaces. Il peut être nécessaire d’en appeler à l’éthique, au sens de responsabilité des acteurs envers autrui.

Notre suggestion de traitement : il faut soit réguler directement les actions qui imposent des coûts aux autres, soit obliger le décisionnaire à en supporter les coûts.


	propriété privée
	Une chose est une propriété privée si la personne qui la possède a le droit d’en exclure d’autres, de bénéficier de son utilisation et de l’échanger avec d’autres.
	droits de propriété
	Protection légale de la propriété, qui inclut le droit d’en exclure l’usage à des tiers, la jouissance ou le droit de vendre le bien possédé.
	contrat
	Un document juridique ou un accord qui spécifie l’ensemble des actions que les parties au contrat doivent entreprendre.
	norme sociale
	Un accord commun entre la plupart des membres d’une société sur ce que les individus devraient faire dans une situation donnée, quand leurs actions affectent les autres.



Afin de comprendre pourquoi il existe des défaillances de marché dans de tels cas, il est utile de se remémorer les conditions nécessaires au bon fonctionnement des marchés. Comme nous avons pu le voir dans l’Unité 1, la propriété privée est un prérequis essentiel du système de marché. Si quelque chose doit être vendu et acheté, alors il doit être possible d’exiger le droit de le posséder. Un achat est simplement un transfert de droits de propriété du vendeur vers l’acheteur. Vous hésiteriez à payer quelque chose à moins de croire que les autres reconnaîtraient (et si besoin, protégeraient) votre droit de le garder.

Ainsi, pour qu’un marché fonctionne bien (voire pour qu’il existe), d’autres institutions et normes sociales doivent exister. Les États, par exemple, fournissent un système de lois et d’exécution de ces lois qui garantissent les droits de propriété et font entrer en vigueur les contrats. Les normes sociales imposent le respect des droits de propriété d’autrui, même lorsque l’exécution en semble improbable ou impossible.

Douglass North considérait que les institutions étaient non seulement nécessaires au bon fonctionnement de l’économie, mais également le déterminant fondamental de la croissance à long terme : North, Douglass C. 1990. Institutions, Institutional Change and Economic Performance. Cambridge: Cambridge University Press.

Daron Acemoglu, Simon Johnson et James Robinson soutiennent que les institutions sont essentielles à la croissance. Ils fournissent aussi des preuves empiriques fondées sur l’histoire coloniale européenne et la division de la Corée : Acemoglu, Daron, Simon Johnson, and James A. Robinson. 2005. ‘Institutions as a Fundamental Cause of Long-Run Growth’. In Handbook of Economic Growth, Volume 1A., édité par Philippe Aghion et Steven N. Durlauf, North Holland. Acemoglu, Daron, et James A. Robinson. 2012. Why Nations Fail: The Origins of Power, Prosperity and Poverty, 1st ed. New York, NY: Crown Publishers.

Lorsque vous convenez avec un vendeur de payer une certaine somme d’argent en échange d’un bien – disons une paire de chaussures – vous passez implicitement un contrat avec le vendeur. Si vous bénéficiez de la protection d’un système juridique, vous pouvez vous attendre à ce que ce contrat soit honoré. Quand vous rentrez chez vous et ouvrez la boîte, les chaussures seront dedans et, si jamais elles venaient à se dégrader rapidement dans les premiers jours, vous pourriez être remboursé(e). C’est l’État qui détermine les règles du jeu encadrant les transactions de marché. Bien entendu, la saisie d’un tribunal pour leur application est rarement nécessaire du fait de l’existence de normes sociales qui poussent les vendeurs et les acheteurs à respecter les règles du jeu, même dans les cas où il n’existe pas de contrat ou de transfert d’un titre de propriété à proprement parler.

Des transactions plus complexes nécessitent des contrats écrits explicites qui doivent pouvoir être produits au tribunal comme preuves que les parties ont accepté un transfert de propriété. Par exemple, un auteur peut signer un contrat donnant à une maison d’édition l’exclusivité de publication de son livre. Les contrats régissent des relations qui sont susceptibles de s’inscrire dans la durée, en particulier l’emploi. Sur le marché du travail, un tribunal fait respecter le droit d’un travailleur à ne pas travailler plus que le nombre d’heures inscrit dans son contrat, mais aussi de recevoir le salaire préalablement négocié.

Les lois et les traditions juridiques peuvent également aider les marchés à fonctionner lorsqu’elles dédommagent les personnes qui ont subi un préjudice en raison de l’action d’autres personnes. La responsabilité civile, par exemple, garantit que si une entreprise vend une voiture présentant un défaut de conception, et qu’en raison de celui-ci une personne est blessée, l’entreprise doit payer une indemnisation à hauteur des dommages occasionnés. Les employeurs ont généralement un devoir de vigilance envers leurs employés, ce qui signifie qu’ils doivent leur fournir un environnement de travail sûr, et s’exposent à des amendes et autres pénalités s’ils ne le font pas.

La plupart des problèmes que nous étudions dans cette unité surviennent du fait des difficultés à garantir des droits de propriétés ou d’écrire des contrats adéquats. Il existe des biens – comme des rivières propres – que les gens jugent importants mais qui ne peuvent pas être facilement vendus et achetés. Nous nous intéresserons tout d’abord au diagnostic et traitement d’un cas similaire à celui des pesticides en Martinique et en Guadeloupe2.


  Exercice 12.1 Droits de propriété et contrats à Madagascar

  Marcel Fafchamps et Bart Minten ont étudié les marchés des céréales à Madagascar en 1997, où les institutions juridiques chargées de faire respecter les droits de propriété et les contrats étaient fragiles. Malgré cela, ils ont constaté que le vol et les violations de contrat étaient rares. Les marchands de céréales évitaient les vols en maintenant leurs stocks très bas et, si nécessaire, en dormant dans les entrepôts à céréales. Ils s’abstenaient d’employer de nouveaux travailleurs par peur de vol impliquant les employés. Lorsqu’ils transportaient leurs biens, ils payaient pour être protégés et voyageaient en convoi. La plupart des transactions se faisaient simplement sous la forme de libre-service de gros. La confiance était établie par la répétition des interactions avec les mêmes marchands.

  
    	Ces observations suggèrent-elles que des institutions juridiques solides ne sont pas nécessaires au bon fonctionnement des marchés ?

    	Pensez à des transactions de marché auxquelles vous avez pris part. Ces marchés pourraient-ils fonctionner en l’absence d’un cadre juridique, et, le cas échéant, dans quelle mesure seraient-ils différents ?

    	Avez-vous des exemples de transactions de marché qui seraient facilitées par des interactions répétées ?

    	Pourquoi ces interactions répétées peuvent-elles être importantes, même lorsqu’un cadre légal existe ?
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12.1 Défaillance de marché : les effets externes de la pollution


	défaillance du marché
	Lorsque les marchés allouent des ressources d’une manière qui n’est pas Pareto-efficace.



Lorsque les marchés allouent les ressources de manière Pareto-inefficace, nous décrivons cela comme une défaillance de marché. Nous avons rencontré une cause de défaillance de marché dans l’Unité 7 : une entreprise produisant un bien différencié (par exemple une voiture) qui choisit son prix et son niveau de production de façon à ce que le prix soit supérieur au coût marginal. À l’inverse, nous savons depuis l’Unité 8 qu’une allocation résultant d’un marché concurrentiel maximise le surplus total des producteurs et des consommateurs et est Pareto-efficace tant que personne d’autre n’est affecté par la production et la consommation du bien.

Il y a toutefois peu de chances que l’allocation du bien sur le marchés soit Pareto-efficace si les décisions des producteurs et des consommateurs ont un impact sur autrui par des biais inadéquatement pris en compte. C’est une autre cause de défaillance de marché. Lorsqu’on analyse les gains à l’échange dans de tels cas, on doit non seulement considérer les surplus du consommateur et du producteur, mais également les coûts ou les bénéfices qui peuvent être perçus par d’autres personnes qui ne sont ni acheteurs ni vendeurs. Par exemple, la bactérie multirésistante apparue suite à la vente et à la surconsommation d’un antibiotique peut tuer quelqu’un qui n’avait aucun lien avec la vente et l’achat de l’antibiotique.

Nous allons analyser les gains à l’échange dans un cas où la production d’un bien créé un coût externe : la pollution. Notre exemple est fondé sur le cas réel de l’utilisation par les plantations du pesticide chlordécone pour lutter contre le charançon du bananier, évoqué plus haut.


	effet externe
	Un effet positif ou négatif d’une production, consommation ou d’une autre décision économique sur un autre individu ou plusieurs, qui n’est pas spécifié comme actif ou passif dans un contrat. L’effet est dit externe car l’effet en question est extérieur au contrat. Connu également sous le terme : externalité. Voir également : contrat incomplet, défaillance du marché, bénéfice externe, coût externe.



Afin de comprendre pourquoi nous appelons cela un effet externe (ou parfois une externalité), imaginez un instant que les bananeraies et les activités de pêche aient appartenu à la même entreprise, qui emploierait les pêcheurs et vendrait les produits de leur pêche pour réaliser un profit. Les propriétaires de cette entreprise décideraient quelle quantité de pesticide utiliser, en prenant en compte ses effets en aval. Ils feraient donc un compromis entre les profits issus de la branche banane et les pertes de la branche pêche de leur entreprise.

Mais ce n’était pas le cas en Martinique et en Guadeloupe. Les bananeraies détenaient les profits de la production de bananes dynamisée par l’utilisation des pesticides. Les pertes de la pêche « appartenaient » quant à elles aux pêcheurs. L’effet polluant causé par le pesticide ne concernait pas les personnes décidant de son utilisation. La propriété commune des bananeraies et des activités de pêche aurait internalisé cet effet, mais elles avaient des propriétaires distincts.


	coût marginal privé (CmP)
	Le coût pour le producteur de produire une unité additionnelle d’un bien, sans tenir compte des coûts que sa production impose à autrui. Voir également : coût marginal externe, coût marginal social.
	coût marginal social (CmS)
	Le coût de produire une unité additionnelle d’un bien, en prenant en considération à la fois le coût pour le producteur et les coûts subis par les autres personnes affectées par la production du bien. Le coût marginal social est la somme des coûts marginaux privé et externe.
	bénéfice marginal privé (BmP)
	Le bénéfice (en termes de profits ou d’utilité) de la production ou de la consommation d’une unité additionnelle d’un bien pour l’individu qui décide de le produire ou de le consommer, sans tenir compte des bénéfices potentiels pour autrui.
	bénéfice marginal social (BmS)
	Le bénéfice (en termes d’utilité) de produire ou consommer une unité additionnelle d’un bien, en tenant compte à la fois du bénéfice pour l’individu qui décide de le produire ou le consommer et le bénéfice pour toute autre personne affectée par la décision.



Pour modéliser les conséquences de ce type d’effet externe, la Figure 12.1 montre les coûts marginaux de la culture de la banane dans une île imaginaire des Caraïbes où un pesticide fictif appelé le Weevokil est utilisé. Le coût marginal de la production de bananes pour les producteurs est désigné par le coût marginal privé (CmP). Sa pente est ascendante, car le coût d’une tonne supplémentaire de bananes augmente avec l’utilisation plus intensive de la terre, nécessitant davantage de Weevokil. Utilisez l’analyse de la Figure 12.1 pour comparer le CmP avec le coût marginal social (CmS), qui inclut les coûts supportés par les pêcheurs dont les eaux sont contaminées par le Weevokil.





            [image: Coûts marginaux de la production de bananes avec utilisation du Weevokil. ]



Figure 12.1 
Coûts marginaux de la production de bananes avec utilisation du Weevokil.









            [image: Le coût marginal privé : La droite violette représente le coût marginal pour les producteurs : le coût marginal privé (CmP) de la production de bananes. La droite est croissante car le coût de produire une tonne supplémentaire augmente à mesure que la terre est utilisée de manière plus intensive, nécessitant plus de Weevokil. ]



Le coût marginal privé



La droite violette représente le coût marginal pour les producteurs : le coût marginal privé (CmP) de la production de bananes. La droite est croissante car le coût de produire une tonne supplémentaire augmente à mesure que la terre est utilisée de manière plus intensive, nécessitant plus de Weevokil.









            [image: Le coût marginal externe : La courbe orange représente le coût marginal imposé par les producteurs de bananes aux pêcheurs – le coût marginal externe (CmE). Il s’agit du coût de la réduction de la quantité et qualité de poissons causée par chaque tonne supplémentaire de bananes. ]



Le coût marginal externe



La courbe orange représente le coût marginal imposé par les producteurs de bananes aux pêcheurs – le coût marginal externe (CmE). Il s’agit du coût de la réduction de la quantité et qualité de poissons causée par chaque tonne supplémentaire de bananes.









            [image: Le coût marginal social : En additionnant le CmP et le CmE, on obtient le coût marginal total de la production de bananes : le coût marginal social (CmS). Il est représenté par la courbe verte sur le graphique. ]



Le coût marginal social



En additionnant le CmP et le CmE, on obtient le coût marginal total de la production de bananes : le coût marginal social (CmS). Il est représenté par la courbe verte sur le graphique.









            [image: Le coût externe total : La plage colorée sur le graphique correspond aux coûts totaux imposés aux pêcheurs par les bananeraies utilisant le Weevokil. C’est la somme des différences entre le coût marginal social et le coût marginal privé à chaque niveau de production. ]



Le coût externe total



La plage colorée sur le graphique correspond aux coûts totaux imposés aux pêcheurs par les bananeraies utilisant le Weevokil. C’est la somme des différences entre le coût marginal social et le coût marginal privé à chaque niveau de production.








Vous pouvez voir sur la Figure 12.1 que le coût marginal social de la production de bananes est supérieur au coût marginal privé. Afin de nous concentrer sur l’essentiel, nous allons considérer un cas dans lequel le marché de gros de la banane est concurrentiel et le prix de marché est de 400 $ la tonne. Si les propriétaires de bananeraies veulent maximiser leur profit, nous savons qu’ils choisiront un niveau de production tel que le prix soit égal à leur coût marginal – c’est-à-dire au coût marginal privé. La Figure 12.2 montre que leur production totale sera de 80 000 tonnes de bananes (point A). Bien que 80 000 tonnes maximisent les profits des producteurs de bananes, cela ne tient pas compte des coûts imposés à l’industrie de la pêche. C’est pourquoi cette situation n’est pas Pareto-efficace.




            [image: Choix du niveau de production de bananes par les bananeraies ]



Figure 12.2 
Choix du niveau de production de bananes par les bananeraies.






Afin de bien comprendre cela, pensez à ce qu’il se passerait si les bananeraies produisaient moins. Les pêcheurs en bénéficieraient, mais les propriétaires des bananeraies seraient perdants. À première vue, produire 80 000 tonnes de bananes devrait être Pareto-efficace. Mais imaginons que les pêcheurs puissent convaincre les propriétaires de bananeraies de produire une tonne de moins. Les pêcheurs gagneraient 270 $ : ils ne souffriraient plus de la perte de revenus de la pêche engendrée par la production de la 80 000e tonne de bananes. Les bananeraies ne perdraient presque rien. Leurs revenus baisseraient seulement de 400 $, mais leurs coûts diminueraient presque du même montant car, lorsqu’ils produisent 80 000 tonnes, le coût marginal privé est égal au prix (400 $).

Ainsi, si les pêcheurs payaient aux propriétaires de bananeraies n’importe quel montant qui soit juste un peu plus grand que zéro et juste un peu plus petit que 270 $, les deux parties verraient leur situation améliorée avec une production de 79 999 tonnes de bananes.

Qu’en serait-il d’un autre paiement afin de conduire les bananeraies à produire 79 998 tonnes à la place ? Vous pouvez voir que parce que le coût marginal externe imposé aux pêcheurs reste bien supérieur au surplus perçu par les bananeraies sur la dernière tonne (la différence entre le prix et le CmP), un tel paiement favoriserait à nouveau les deux parties.


	coût marginal externe (CmE)
	Le coût de produire une unité additionnelle d’un bien et qui est subi par toute personne autre que le producteur. Voir également : coût marginal privé, coût marginal social.



Jusqu’à quel point les pêcheurs pourraient-ils amener les plantations à réduire la production ? Voyez le point sur la Figure 12.2 où le prix des bananes est égal au coût marginal social. En ce point, 38 000 tonnes de bananes sont produites. Si les paiements versés par les pêcheurs aux bananeraies les conduisaient à ne plus produire que 38 000 tonnes de bananes, alors de nouveaux paiements en contrepartie de la réduction de la production ne procureraient plus aucun avantage aux pêcheurs. Si la production de bananes était réduite davantage, les pertes des bananeraies (la différence entre le prix et le coût marginal) seraient plus importantes que les gains des pêcheurs (la différence entre le coût marginal privé et social, grisée sur le graphique). En ce point, le paiement maximum que les pêcheurs seraient prêts à faire ne serait plus suffisant pour conduire les plantations à diminuer davantage leur production. La quantité de 38 000 tonnes représente donc le niveau Pareto-efficace de production de bananes.

Pour résumer :


  	Les bananeraies produisent 80 000 tonnes de bananes : en ce point, le prix est égal au CmP.

  	Le niveau de production Pareto-efficace est de 38 000 tonnes de bananes : le prix est égal au CmS.

  	Lorsque la production est de 38 000 tonnes, il est impossible d’améliorer la situation des propriétaires de bananeraies et des pêcheurs simultanément.

  	Si la production de bananes et la pêche étaient la propriété d’une seule et même entreprise : cette dernière choisirait une production de 38 000 tonnes de bananes, car pour l’unique propriétaire, le prix serait égal au CmP au niveau de 38 000 tonnes.



En général, les polluants comme le Weevokil ont des externalités négatives, parfois appelées retombées environnementales. Ils procurent des bénéfices privés à ceux qui décident de les utiliser, mais en dégradant l’environnement – ici les ressources en eau – ils imposent des coûts externes à d’autres entreprises ou aux ménages qui dépendent des ressources environnementales. Pour la société dans son ensemble, il s’agit d’une défaillance de marché : en comparaison avec l’allocation Pareto-efficace, le polluant est surutilisé, et trop de biens qui lui sont associés (dans notre cas les bananes) sont produits.

Leibniz : Externalités de la pollution

Le tableau suivant résume les points essentiels de ce cas de défaillance de marché. Dans les sections suivantes, nous résumerons d’autres exemples de défaillance de marché dans un tableau similaire. À la fin de cette unité, nous agrégerons l’ensemble des exemples dans la Figure 12.13 afin de vous permettre de les comparer.





  
    
      	Décision
      	Comment cela affecte autrui
      	Coût ou bénéfice
      	Défaillance de marché (mauvaise allocation des ressources)
      	Termes utilisés pour ce type de défaillance de marché
    

  
  
    
      	Une entreprise utilise un pesticide qui se répand dans les cours d’eau
      	Dommage causé en aval
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Surutilisation de pesticide et surproduction de la culture qui l’utilise
      	Effet externe négatif, retombées environnementales
    

  





Figure 12.3 
Défaillance de marché : pollution de l’eau.







  Question 12.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Une usine est située à côté d’un dortoir d’infirmières travaillant de nuit. L’usine produit 120 robots humanoïdes par jour. Le processus de production est assez bruyant, et les infirmières se plaignent souvent que leur sommeil est perturbé. D’après ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Le coût marginal privé est le coût total pour l’usine de la production de 120 robots par jour.

    	Le coût marginal social est le coût du bruit subi par les infirmières pour la production d’un robot supplémentaire.

    	Le coût marginal externe est le coût pour l’entreprise, plus le coût du bruit subi par les infirmières, lorsqu’un robot supplémentaire est produit.

    	Le coût total externe correspond aux coûts totaux quotidiens imposés aux infirmières par la production de l’usine.

  

  
    	Le CmP est le coût pour l’usine de produire un robot supplémentaire, et non pas le coût total.

    	Le CmS est la somme des coûts pour l’usine et pour les infirmières de la production d’un robot supplémentaire, CmS = CmP + CmE.

    	Le CmE est le coût du bruit subi par les infirmières lorsqu’un robot supplémentaire est produit.

    	Le coût total externe est la somme des coûts marginaux externes de la production de tous les robots. C’est le coût total imposé aux infirmières.

  



    20

12.2 Externalités et négociation

Pour prouver que l’allocation de marché des bananes (la production de 80 000 tonnes en utilisant Weevokil) n’est pas Pareto-efficace, nous avons montré que les pêcheurs pourraient payer les propriétaires des bananeraies afin qu’ils produisent moins de bananes, et que les deux verraient leurs situations respectives améliorées.

Cela suggère-t-il une solution à cette défaillance de marché qui pourrait être mise en place dans le monde réel ?

Oui. Les pêcheurs et les propriétaires des bananeraies pourraient négocier un accord privé. Une solution de ce type est souvent appelée négociation coasienne, en référence à Ronald Coase, qui fut le premier à développer l’idée qu’une négociation privée puisse être préférable à l’intervention des pouvoirs publics pour gérer des effets externes. Il affirmait que les deux parties à l’échange disposent souvent de plus d’information nécessaire à la mise en œuvre d’un résultat efficace que le décideur public.


  Les grands économistes Ronald Coase

  [image: Ronald Coase]
Vous avez déjà rencontré Ronald Coase (1910–2013). Il était mentionné dans l’Unité 6 pour sa représentation de l’entreprise en tant qu’organisation politique. Il est également connu pour son idée selon laquelle la négociation privée peut pallier les défaillances de marché.

  Il expliquait que lorsqu’une partie est engagée dans une activité causant incidemment un dommage à une autre partie, un accord négocié entre les deux peut déboucher sur une allocation des ressources Pareto-efficace. Il étayait son argument en s’appuyant sur l’affaire Sturges contre Bridgman. Ce cas concernait Brigdman, un confiseur qui avait pendant des années utilisé des machines qui produisaient bruit et vibrations. Cela ne causait aucun effet externe jusqu’au jour où son voisin Sturges construisit un cabinet de consultation à la limite de sa propriété, à côté de la cuisine de la confiserie. Les tribunaux ont statué en faveur du médecin en interdisant à Brigdman d’utiliser ses machines.

  Coase fit remarquer qu’à partir du moment où le droit du médecin à interdire l’utilisation des machines avait été établi, les deux parties pouvaient modifier le résultat. Le médecin pourrait très bien renoncer à son droit de jouir du silence en échange d’une compensation financière. Le confiseur serait d’accord pour payer, si la valeur de ses activités gênantes était supérieure aux coûts qu’elles imposaient au médecin.

  Aussi, la décision du tribunal en faveur de Sturges plutôt que de Bridgman n’aurait rien changé au fait que Bridgman continue ou non d’utiliser ses machines. Si le confiseur avait obtenu le droit de les utiliser, le médecin l’aurait payé pour qu’il cesse, si et seulement si les coûts du médecin étaient supérieurs aux profits du confiseur.

  En d’autres termes, une négociation privée garantirait l’utilisation des machines, si et seulement si cette utilisation, assortie d’un paiement compensatoire, favorisait les deux parties. La négociation privée garantirait l’efficacité au sens de Pareto. La négociation donne au confiseur une incitation à tenir compte non seulement des coûts marginaux privés relatifs à l’utilisation des machines produisant les bonbons, mais également les coûts externes imposés au médecin. Autrement dit, le confiseur tient compte de la totalité du coût social. Pour le confiseur, le prix de l’utilisation de ses machines gênantes pendant les heures de consultation du médecin enverrait désormais le bon signal. La négociation privée pourrait être un substitut au principe de responsabilité juridique. Elle garantit que ceux qui sont lésés sont dédommagés, et que ceux susceptibles d’infliger des dommages fassent des efforts pour éviter un comportement préjudiciable.

  Pour résumer :

  
    	Le rôle du tribunal était d’établir les droits de propriété initiaux des deux parties : le droit de Bridgman à faire du bruit ou celui de Sturges au calme.

    	Ensuite, à condition que la négociation privée épuise tous les gains mutuels potentiels, le résultat sera (par définition) efficace au sens de Pareto, indépendamment de la partie jouissant des droits initiaux.

    	Nous pourrions objecter que la décision du tribunal aboutit à une distribution injuste des profits, mais quelle que soit la manière dont nous évaluerions cet aspect (ou si, comme Coase le disait lui-même, nous « laissions de côté les questions d’équité »), le résultat serait Pareto-efficace.

  

  
	coûts de transaction
	Coûts qui entravent les processus de négociation ou la conclusion d’un contrat. Ils incluent les coûts d’acquérir l’information à propos du bien à échanger et les coûts de faire respecter un contrat.



  Cependant, Coase soulignait que son modèle ne pouvait pas être directement appliqué à la plupart des situations en raison des coûts de négociation et d’autres obstacles qui empêchent les parties d’exploiter tous les gains mutuels possibles. Les coûts de la négociation, appelés parfois coûts de transaction, peuvent empêcher d’atteindre l’efficacité au sens de Pareto. Si le confiseur ne peut pas déterminer à quel point le bruit dérange le médecin, celui-ci aura intérêt à surestimer les coûts afin d’obtenir un accord plus favorable. Établir les coûts et les bénéfices réels de chaque partie fait également partie du coût de la transaction, et il peut arriver que ce coût soit trop élevé pour rendre une négociation possible.

  L’analyse de Coase suggère que l’absence de droits de propriété bien établis et autres obstacles entraînant des coûts de transaction élevés nous dissuadent de recourir à la négociation pour résoudre les externalités. Nous savons des expériences de l’Unité 4 que la négociation peut également échouer si l’une des parties considère que le résultat est injuste. Mais, avec un cadre juridique clair dans lequel une partie détient à l’origine les droits de produire (ou d’empêcher la production de) l’externalité, et à condition que ces droits soient échangeables sur un marché entre les deux parties, il se peut qu’une intervention supplémentaire ne soit pas nécessaire.



Jusqu’à présent vous avez probablement associé les droits de propriété aux biens typiquement achetés et vendus sur des marchés, tels que de la nourriture, les vêtements ou les maisons. L’approche de Coase suggère que nous pourrions examiner d’autres droits – dans son exemple, le droit à faire du bruit ou à jouir d’un environnement de travail calme – comme des biens qui peuvent être négociés et échangés contre de l’argent.


	option de réserve
	L’alternative de second rang d’un individu parmi toutes les options dans une transaction particulière. Connu également sous le terme : option de rechange. Voir également : prix de réserve.



Voyons comment une négociation privée pourrait résoudre le problème des pesticides. Initialement, il n’est pas illégal d’utiliser le Weevokil : l’allocation des droits de propriété est telle que les bananeraies sont autorisées à l’utiliser et choisissent de produire 80 000 tonnes de bananes. Cette allocation ainsi que les revenus et les effets environnementaux associés représentent l’option de réserve des producteurs de bananes et des pêcheurs. C’est ce qu’ils obtiendront s’ils ne parviennent pas à un accord.

Pour que les pêcheurs et les propriétaires de bananeraies négocient de manière efficace, ils doivent être organisés de manière à ce qu’une seule personne (ou structure) représentant chaque partie puisse passer des accords au nom du groupe tout entier. Imaginons donc qu’un représentant d’une association de pêcheurs s’assoie à la table des négociations avec un représentant de l’association des planteurs de bananes. Afin de simplifier les choses, nous supposerons pour le moment qu’il n’existe pas d’alternative au Weevokil, la négociation porte donc uniquement sur le niveau de production de bananes.

Les deux parties devraient reconnaître qu’elles pourraient bénéficier d’un accord pour réduire la production au niveau Pareto-efficace. Sur la Figure 12.4, la situation avant la négociation est matérialisée par le point A et la quantité Pareto-efficace est de 38 000 tonnes. L’ensemble de la surface ombrée montre le gain pour les pêcheurs (dû à une eau plus propre) si la production est réduite de 80 000 à 38 000 tonnes. Mais la réduction de la quantité de bananes réduira les profits des bananeraies. Utilisez l’analyse de la Figure 12.4 pour voir que la perte de profit est inférieure au gain pour les pêcheurs, de sorte qu’il y a gain social net dont ils pourraient convenir du partage.





            [image: Les gains de la négociation. ]



Figure 12.4 
Les gains de la négociation.









            [image: Le statu quo : La situation avant la négociation est matérialisée par le point A, et le volume de bananes Pareto-efficace est de 38 000 tonnes. La zone ombrée représente le gain pour les pêcheurs (la réduction de leurs coûts) si la production est réduite de 80 000 à 38 000. ]



Le statu quo



La situation avant la négociation est matérialisée par le point A, et le volume de bananes Pareto-efficace est de 38 000 tonnes. La zone ombrée représente le gain pour les pêcheurs (la réduction de leurs coûts) si la production est réduite de 80 000 à 38 000.









            [image: Profit perdu : Réduire la production de 80 000 à 38 000 tonnes réduit les profits des bananeraies. La perte de profit est égale à la perte de surplus du producteur, désignée par l’aire bleue. ]



Profit perdu



Réduire la production de 80 000 à 38 000 tonnes réduit les profits des bananeraies. La perte de profit est égale à la perte de surplus du producteur, désignée par l’aire bleue.









            [image: Le gain social net : Le gain social net est le gain pour les pêcheurs moins la perte pour les bananeraies ; il est représenté par la surface verte restante. ]



Le gain social net



Le gain social net est le gain pour les pêcheurs moins la perte pour les bananeraies ; il est représenté par la surface verte restante.








Puisque le gain des pêcheurs serait supérieur à la perte pour les bananeraies, les pêcheurs seraient prêts à payer les planteurs de bananes afin qu’ils réduisent la production à 38 000 tonnes s’ils avaient les fonds nécessaires.


	offre minimale acceptable
	Dans le jeu de l’ultimatum, c’est la plus petite offre proposée par l’Offreur qui ne sera pas rejetée par le Répondant. S’applique généralement aux situations de négociation pour indiquer l’offre la moins favorable qui serait acceptée.



L’offre minimale acceptable faite par les pêcheurs est déterminée par ce que les bananeraies obtiennent dans la situation actuelle, qui est leur profit de réserve (correspondant à l’aire bleue désignée par « perte de profit »). Si les propriétaires de bananeraies acceptaient ce montant minimum pour compenser leur perte de profit, l’industrie de la pêche réaliserait un gain net égal au gain social net, tandis que les bananeraies ne seraient ni gagnantes, ni perdantes.

Le montant maximum que l’industrie de la pêche payerait est déterminé par son option de repli (ou de réserve), comme dans le cas des bananeraies. Il s’agit de la somme des surfaces bleue et verte. Dans ce cas, les bananeraies obtiendraient l’ensemble du gain social net, tandis que les pêcheurs ne s’en porteraient pas mieux. Comme dans les cas de négociation de l’Unité 5, le montant compensatoire finalement négocié, entre ces niveaux maximum et minimum, dépendra du pouvoir de négociation des deux groupes.

Vous pourriez trouver injuste que les pêcheurs aient à payer pour une réduction de la pollution. Au niveau Pareto-efficace de production de bananes, l’industrie de la pêche souffre toujours de la pollution et doit payer pour éviter que la pollution n’empire davantage. Il en est ainsi car nous avons supposé que les bananeraies ont le droit (par la loi) d’utiliser le Weevokil.

Un cadre juridique différent pourrait accorder aux pêcheurs un droit d’accès à une eau propre. Le cas échéant, les propriétaires de bananeraies souhaitant utiliser le Weevokil pourraient proposer un paiement aux pêcheurs, afin que ces derniers renoncent à une partie de leur droit à une eau propre pour atteindre un niveau de production de bananes qui soit Pareto-efficace, ce qui constituerait une issue bien plus favorable pour les pêcheurs. En principe, le processus de négociation devrait conduire à une allocation Pareto-efficace, indépendamment de la distribution initiale des droits, qu’ils soient accordés aux bananeraies (droit à polluer) ou aux pêcheurs (droit à une eau non polluée). Cependant, les deux situations diffèrent fortement s’agissant de la distribution des bénéfices tirés de la correction de la défaillance du marché.

Comme le reconnaissait Coase, des obstacles pratiques à la négociation pourraient empêcher d’atteindre l’efficacité au sens de Pareto :


  	Entraves à l’action collective : la négociation privée peut s’avérer impossible s’il y a de nombreuses parties de chaque côté de l’effet externe, par exemple beaucoup de pêcheurs et de propriétaires de bananeraies. Chaque partie doit trouver une personne de confiance pour négocier en son nom et s’accorder quant à la distribution des paiements au sein de chaque industrie. Les personnes représentant chaque groupe accompliraient donc une forme de service public qu’il pourrait s’avérer difficile de garantir.

  	Information manquante : concevoir un tel système de paiements requiert de mesurer les coûts associés au Weevokil, pas seulement de façon agrégée, mais pour chaque pêcheur. Il est aussi nécessaire d’établir l’origine exacte du polluant, bananeraie par bananeraie. C’est seulement lorsque nous disposons de toutes ces informations qu’il devient possible de calculer la somme que chaque pêcheur doit payer et combien doit recevoir chaque bananeraie. On voit bien qu’il est nettement plus difficile de demander des comptes à une industrie polluante pour les dommages qu’elle cause que d’évaluer la responsabilité des dommages occasionnés, par exemple, pour le cas isolé d’un automobiliste imprudent.

  	Cessibilité et mise en œuvre : la négociation implique l’échange de droits de propriété, et le contrat régissant cet échange doit être applicable. Ayant accepté de payer plusieurs milliers de dollars, les pêcheurs doivent pouvoir compter sur le système juridique dans le cas où un propriétaire de bananeraies ne réduirait pas sa production comme convenu. Cela peut nécessiter de la part des pêcheurs et des tribunaux d’obtenir des informations qui ne sont pas publiques ou disponibles à propos des activités des bananeraies.

  	Ressources financières limitées : les pêcheurs pourraient manquer d’argent (nous avons vu dans l’Unité 10 pourquoi ils pourraient ne pas être en mesure d’emprunter de grosses sommes d’argent) pour payer les bananeraies en vue d’une réduction de la production à 38 000 tonnes.



L’exemple des pesticides montre que, même si la correction des défaillances de marché via la négociation ne requiert pas une intervention directe de l’État, elle nécessite tout de même un cadre juridique afin d’assurer l’exécution des contrats, de sorte que les droits de propriété soient échangeables et que l’ensemble des parties tiennent leurs engagements. Même dans ce cadre, les problèmes d’action collective, d’information manquante et de mise en œuvre de ce qui sera inévitablement des contrats complexes font qu’il est peu probable que la négociation coasienne puisse à elle seule corriger les défaillances de marché.

D’après la Déclaration de Rio des Nations Unies en 1992 : « Les autorités nationales devraient s’efforcer de promouvoir l’internalisation des coûts de protection de l’environnement et l’utilisation d’instruments économiques, en vertu du principe selon lequel c’est le pollueur qui doit, en principe, assumer le coût de la pollution, dans le souci de l’intérêt public et sans fausser le jeu du commerce international et de l’investissement. » Plusieurs des approches décrites dans cette unité sont en accord avec ce principe. Le fait d’octroyer le droit à l’eau propre à un pêcheur ou d’imposer une compensation signifie que les bananeraies devront payer au moins autant que les coûts supportés par l’industrie de la pêche. Une taxe implique également que le pollueur paye, bien que ce soit l’État qu’il paye, plutôt que l’industrie de la pêche.


  Exercice 12.2 Pouvoir de négociation

  Dans l’exemple des propriétaires de bananeraies et des pêcheurs, pouvez-vous penser à des facteurs pouvant avoir une incidence sur le pouvoir de négociation de ces parties ?




	bénéfice marginal privé (BmP)
	Le bénéfice (en termes de profits ou d’utilité) de la production ou de la consommation d’une unité additionnelle d’un bien pour l’individu qui décide de le produire ou de le consommer, sans tenir compte des bénéfices potentiels pour autrui.




  Exercice 12.3 Une externalité positive

  Imaginez un apiculteur qui produit du miel et le vend à un prix au kilogramme constant.

  
    	Tracez un graphique avec la quantité de miel sur l’axe des abscisses, une droite croissante montrant le coût marginal de la production de miel et une droite horizontale indiquant le prix du miel. Trouvez la quantité de miel que l’apiculteur produit s’il maximise son profit.

    	Pour l’apiculteur, le bénéfice marginal privé de la production d’un kilo de miel est égal au prix. Mais puisque les abeilles bénéficient à un agriculteur voisin en pollinisant ses cultures, la production de miel a un effet externe positif. Tracez sur le graphique une droite représentant le bénéfice marginal social de la production de miel. Indiquez la quantité de miel qui serait Pareto-efficace. Comparez cette quantité avec celle choisie par l’apiculteur.

    	Expliquez comment l’agriculteur et l’apiculteur pourraient tous les deux améliorer leur situation grâce à une négociation privée.

  




  Question 12.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique illustre le CmP et le CmS de la production de robots de l’usine de la Question 12.1.

  


            [image: CmP et CmS de la production de robots de l’usine. ]






  Le marché des robots est concurrentiel et le prix de marché est de 340 $. Actuellement, l’usine produit un volume de 120, mais 80 serait Pareto-efficace. Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Pour réduire le volume de production à 80, le paiement minimum acceptable par l’usine serait 1 600 $.

    	Le maximum que les infirmières seraient prêtes à payer à l’usine pour l’inciter à réduire son volume de production à 80 est 2 400 $.

    	L’usine ne réduira pas son volume de production à 80 à moins de recevoir au moins 4 000 $.

    	Le gain social net de la réduction de production à 80 dépend du montant payé à l’usine par les infirmières.

  

  
    	Le paiement minimum acceptable correspond à la perte de surplus, soit la surface en vert = 0,5 × (340 − 260) × 40 = 1 600 $.

    	Le maximum que les infirmières payeraient est le gain total (de la réduction du coût du bruit) associé à la baisse de la production. C’est l’aire totale de la zone colorée, soit ((80 + 120) × 40)/2 = 4 000 $.

    	4 000 $ est le montant maximum que les infirmières payeraient (l’aire ombrée totale). Le paiement minimum acceptable est la surface en vert.

    	Le gain net social est la différence entre la réduction du coût du bruit pour les infirmières et la perte de profit de l’usine. C’est la surface en violet. Elle n’est pas affectée par le paiement, qui détermine uniquement la répartition du gain net social.

  




  Question 12.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Considérez le cas où la nuisance sonore d’une usine affecte le sommeil des infirmières du dortoir voisin. S’il n’y a pas de coûts de transaction faisant obstacle à la négociation coasienne, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La Pareto-efficacité du niveau de production final dépend de qui détient les droits de propriété au départ.

    	Les infirmières verraient leur situation améliorée sous l’allocation négociée si elles détenaient au préalable un droit à dormir paisiblement plutôt que si l’usine détenait le droit de faire du bruit.

    	Si l’usine détient le droit de faire du bruit, elle préférera ne pas négocier avec les infirmières.

    	Si les infirmières détiennent les droits initiaux, elles obtiendront tout le gain social net de la production de robots.

  

  
    	L’allocation finale sera Pareto-efficace indépendamment du droit de l’usine à faire du bruit ou de celui des infirmières à dormir paisiblement. C’est le résultat principal de la négociation coasienne.

    	Si l’usine détient les droits initiaux, les infirmières devront payer pour la réduction du bruit. Si ce sont elles qui détiennent les droits initiaux, elles obtiendront à la fois la réduction du bruit et un dédommagement de la part de l’usine.

    	L’usine peut voir sa situation améliorée en obtenant un paiement de la part des infirmières en échange de la réduction de la production.

    	C’est le maximum que les infirmières puissent obtenir. Toutefois, son obtention dépendra de leur pouvoir de négociation.
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12.3 Externalités : politiques publiques et répartition du revenu

Supposez que dans notre exemple du Weevokil la négociation coasienne ne soit pas réalisable, et que les pêcheurs et les propriétaires de bananeraies ne puissent pas résoudre le problème du Weevokil de manière privée. Nous continuerons de supposer qu’il n’est pas possible de faire pousser des bananes sans utiliser du Weevokil. Que peuvent faire les pouvoirs publics pour aboutir à une réduction de la production de bananes à un niveau qui tienne compte des coûts pour les pêcheurs ? Il y a trois axes d’intervention possibles :


  	réglementer le volume de bananes produites ;

  	taxer la production ou la vente de bananes ;

  	exiger la compensation des pêcheurs pour les coûts qu’ils subissent.



Chacune de ces mesures a des effets distributifs différents pour les pêcheurs et les propriétaires de bananeraies.

Réglementation

Le gouvernement pourrait fixer la production maximale à 38 000 tonnes de bananes, la quantité Pareto-efficace. Cette solution semble simple. Cependant, si les bananeraies diffèrent en taille et en volume de production, il peut s’avérer difficile de déterminer et d’imposer le bon quota de production pour chaque bananeraie.

Cette mesure réduirait les coûts causés par la pollution pour les pêcheurs, mais réduirait les profits des bananeraies. Les propriétaires des bananeraies perdraient leur surplus réalisé sur chaque tonne de bananes entre 38 000 et 80 000.

Taxe

La Figure 12.5 montre à nouveau les courbes de CmP et de CmS. Au niveau de la quantité Pareto-efficace (38 000 tonnes), le CmS est 400 $ et le CmP est 295 $. Le prix de vente est de 400 $. Si le législateur introduit une taxe sur chaque tonne de bananes produite, à hauteur de 400 $ - 295 $ = 105 $ (le coût marginal externe), alors le prix après taxe perçu par les bananeraies sera 295 $. À présent, si les bananeraies maximisent leur profit, elles choisiront le point où le prix après taxe est égal au coût marginal privé et produiront 38 000 tonnes de bananes, la quantité Pareto-efficace. Utilisez l’analyse de la Figure 12.5 pour voir comment cette mesure fonctionne.





            [image: Taxer pour atteindre une situation Pareto-efficace. ]



Figure 12.5 
Taxer pour atteindre une situation Pareto-efficace.









            [image: Le coût marginal externe : Pour la quantité Pareto-efficace (38 000 tonnes) le CmP est 295 $. Le CmS est 400 $. Aussi, le coût marginal externe est donné par CmS – CmP = 105 $. ]



Le coût marginal externe



Pour la quantité Pareto-efficace (38 000 tonnes) le CmP est 295 $. Le CmS est 400 $. Aussi, le coût marginal externe est donné par CmS – CmP = 105 $.









            [image: Taxe = CmS - CmP : Si le décideur public met en place une taxe sur chaque tonne de bananes produite à hauteur de 105 $ (le coût marginal externe), alors le prix après taxe reçu par les bananeraies sera 295 $. ]



Taxe = CmS - CmP



Si le décideur public met en place une taxe sur chaque tonne de bananes produite à hauteur de 105 $ (le coût marginal externe), alors le prix après taxe reçu par les bananeraies sera 295 $.









            [image: Le prix après taxe est 295 $ : Pour maximiser leur profit, les bananeraies choisiront la quantité produite de sorte que le CmP soit égal au prix après taxe. Elles choisiront le point P1 et produiront 38 000 tonnes. ]



Le prix après taxe est 295 $



Pour maximiser leur profit, les bananeraies choisiront la quantité produite de sorte que le CmP soit égal au prix après taxe. Elles choisiront le point P1 et produiront 38 000 tonnes.









	taxe pigouvienne
	Une taxe levée sur des activités qui génèrent des effets externes négatifs afin de corriger un résultat de marché inefficace. Voir également : effet externe, subvention pigouvienne.
	bénéfice externe
	Une effet externe positif : c’est-à-dire, un effet positif d’une production, consommation ou d’une autre décision économique sur une autre personne ou plusieurs, qui n’est pas spécifié comme un bénéfice dans un contrat. Connu également sous le terme : économie externe. Voir également : effet externe.



La taxe corrige le signal envoyé par le prix, de telle sorte que les producteurs de bananes supportent l’intégralité du coût marginal social de leurs décisions. Lorsque les bananeraies produisent 38 000 tonnes, la taxe est exactement égale au coût imposé aux pêcheurs. Cette approche est connue sous le nom de taxe pigouvienne, en référence à l’économiste Arthur Pigou qui en recommanda l’usage. Elle fonctionne aussi dans le cas d’un effet externe positif : si le bénéfice marginal social de la décision est plus important que le bénéfice marginal privé, une subvention pigouvienne peut garantir que le décideur tienne compte de ce bénéfice externe.

Leibniz : Taxes pigouviennes

Les effets distributifs de la taxation sont différents de ceux de la réglementation. Les coûts de la pollution pour les pêcheurs sont réduits du même montant, mais la réduction des profits tirés des bananes est plus importante, car les plantations payent des taxes en plus de réduire leur volume de production, et l’État perçoit les recettes fiscales.

Mise en place d’une compensation

L’État pourrait obliger les propriétaires des bananeraies à payer une compensation pour les coûts imposés aux pêcheurs. La compensation nécessaire pour chaque tonne de bananes sera égale à la différence entre le CmS et le CmP, qui correspond à la distance entre les droites verte et violette sur la Figure 12.6. Une fois que cette compensation est intégrée, le coût marginal de chaque tonne de bananes pour les bananeraies sera le CmP plus la compensation, qui est donc égal au CmS. Ainsi, les bananeraies maximiseront désormais leur profit en choisissant le point P2 sur la Figure 12.6 et en produisant 38 000 tonnes. La surface colorée représente la compensation totale qui est payée. Les pêcheurs sont intégralement indemnisés pour la pollution, et les profits des bananeraies sont égaux au vrai surplus social de la production de bananes.




            [image: Les plantations compensent les pêcheurs ]



Figure 12.6 
Les plantations compensent les pêcheurs.






L’effet de cette mesure sur les profits des bananeraies est similaire à l’effet de la taxe, mais elle est plus avantageuse pour les pêcheurs car ce sont eux, et non l’État, qui reçoivent le paiement des plantations.

Diagnostic et traitement dans le cas du chlordécone

Lorsque nous avons estimé à 38 000 tonnes le niveau de production Pareto-efficace dans notre modèle, nous avons supposé que la production de bananes conduisait inévitablement à la pollution au Weevokil. Notre diagnostic était donc que la production de bananes était trop importante et nous avons examiné des politiques permettant de réduire la production. Ce n’était cependant pas le cas en Guadeloupe et en Martinique, où des alternatives au chlordécone existaient. Si des alternatives au Weevokil étaient disponibles, il serait inefficace de restreindre la production à 38 000 tonnes, car si les bananeraies pouvaient choisir une méthode de production différente et la quantité à produire maximisant leurs profits correspondante, elles amélioreraient leur sort sans dégrader la situation des pêcheurs.

Le problème venait donc de l’utilisation du chlordécone, et non de la production de bananes.

La défaillance de marché survint simplement parce que le prix du chlordécone ne tenait pas compte des coûts que son utilisation imposait aux pêcheurs, et il envoyait ainsi un mauvais signal à l’entreprise. Son prix bas disait : « Utilisez ce produit chimique et vous économiserez de l’argent tout en augmentant vos profits. » Mais si son prix avait intégré la totalité des coûts externes de son utilisation, il aurait peut-être été suffisamment élevé pour dire : « Pensez aux dommages causés en aval et cherchez une autre manière de faire pousser des bananes. »

Dans cette situation, la mesure requérant des bananeraies qu’elles compensent les pêcheurs les aurait incitées à trouver des méthodes de production moins polluantes, et aurait pu, en principe, aboutir à une situation efficace.

Mais les deux autres mesures n’auraient pas fonctionné. Plutôt que de taxer ou réglementer la quantité de bananes produites, il aurait mieux valu réglementer ou taxer la vente ou l’utilisation de chlordécone pour inciter les bananeraies à trouver la meilleure alternative à l’utilisation intensive du chlordécone.

En théorie, si la taxe sur une unité de chlordécone était égale à son coût marginal externe, le prix du chlordécone pour les bananeraies serait égal à son coût marginal social, de sorte qu’il enverrait le bon message. Elles pourraient ainsi choisir le meilleur moyen de produire, en prenant en compte le coût élevé du chlordécone, ce qui impliquerait la réduction de son utilisation ou l’utilisation d’un autre pesticide, et détermineraient le volume de production maximisant leur profit. Comme dans le cas de la taxe sur les bananes, les profits des bananeraies et les coûts de la pollution subis par les pêcheurs diminueraient, mais l’issue serait meilleure pour les bananeraies, voire pour les pêcheurs également, si le chlordécone, et non plus les bananes, était taxé.

Malheureusement, aucune de ces solutions ne fut utilisée pendant plus de 20 ans dans le cas du chlordécone, et les habitants de la Guadeloupe et de la Martinique en subissent toujours les conséquences. En 1993, l’État a fini par reconnaître que le coût marginal social de l’utilisation du chlordécone était tellement élevé que ce produit devrait être tout simplement interdit.

Rien n’avait été fait en Guadeloupe et en Martinique pour réduire la pollution au chlordécone jusqu’en 1993, bien que le chlordécone fût considéré comme cancérigène dès 1979. Les coûts externes étaient nettement plus élevés que dans notre cas du Weevokil, dégradant la santé des insulaires ainsi que les moyens de subsistance des pêcheurs. En fait, le coût marginal social de n’importe quelle quantité de bananes produites avec l’aide de chlordécone était plus élevé que leur prix de marché, ce qui aurait justifié une interdiction totale de son utilisation. La pollution s’est avérée être pire que quiconque n’aurait pu l’imaginer à l’époque, et il est probable qu’elle persiste dans le sol pendant 700 ans. En 2013, les pêcheurs en Martinique ont bloqué l’accès au port de Fort-de-France jusqu’à ce que le gouvernement français accepte d’allouer une aide de 2,6 millions de dollars.

Il y a des limites à l’efficacité avec laquelle les pouvoirs publics peuvent mettre en place des taxes pigouviennes, une réglementation ou des compensations – souvent pour les mêmes raisons que dans une négociation coasienne :


  	L’État ne connaît pas forcément le niveau de dommage subi par chaque pêcheur : il ne peut donc pas mettre en place la meilleure politique de compensation.

  	Les coûts marginaux sociaux sont difficiles à mesurer : alors que les coûts marginaux privés des bananeraies sont probablement bien connus, il est plus ardu de déterminer les coûts marginaux sociaux, tels les coûts de la pollution, tant au niveau individuel qu’au niveau de la société dans son ensemble.

  	Les pouvoirs publics peuvent favoriser le groupe le plus puissant : le cas échéant, il est possible qu’ils imposent une allocation Pareto-efficace qui soit injuste.




  Les grands économistes Arthur Pigou

  [image: Arthur Pigou]
Arthur Pigou (1877–1959) fut l’un des premiers économistes néoclassiques à s’intéresser à l’économie du bien-être, qui est l’analyse de l’allocation des ressources en termes de bien-être de la société dans son ensemble. Pigou remporta de nombreuses récompenses lors de ses études à l’Université de Cambridge en histoire, en langues et en sciences morales (il n’y avait pas de diplôme d’économie à cette époque). Il devint le protégé d’Alfred Marshall. Pigou était une personne ouverte et pleine de vie dans sa jeunesse, mais ses expériences en tant qu’objecteur de conscience ou d’ambulancier lors de la Première Guerre mondiale, ainsi que ses angoisses liées à sa santé, ont fait de lui un homme reclus qui se terrait dans son bureau sauf pour aller enseigner ou se promener.

  La théorie économique de Pigou était principalement centrée sur l’utilisation des sciences économiques pour le bien de la société, raison pour laquelle il est parfois considéré comme le père fondateur de l’économie du bien-être.

  Son livre Wealth and Welfare fut décrit par Schumpeter comme « le plus grand projet en économie du travail jamais entrepris par un homme qui était principalement un théoricien », et posa les bases de l’ouvrage ultérieur The Economics of Welfare. Ces travaux ont créé un lien entre l’économie d’une nation et le bien-être des personnes qui la composent. Pigou se concentrait sur le bonheur et le bien-être. Il reconnaissait que des concepts tels que la liberté politique et la position relative étaient importants.3 4

  Pigou pensait que la réallocation des ressources était nécessaire lorsque les intérêts d’une entreprise privée ou d’un particulier divergeaient de ceux de la société, causant ce qu’on appellerait aujourd’hui des externalités. Il proposait d’utiliser la taxation pour résoudre le problème : les taxes pigouviennes visent à garantir que les producteurs assument le vrai coût social de leurs décisions.

  Bien qu’ils soient tous deux des héritiers de la nouvelle école de pensée économique de Marshall, Pigou et Keynes ne partageaient pas les mêmes idées. La Théorie générale de l’emploi, de l’intérêt et de la monnaie de Keynes contenait une critique de La Théorie du chômage de Pigou, et, inversement, Pigou trouvait que l’ouvrage de Keynes était devenu trop dogmatique et qu’il transformait les étudiants en « moutons ».

  Cette version en ligne (en anglais) de La Théorie générale de Keynes vous permet de rechercher sa critique de Pigou : Keynes, John Maynard. 1936. The General Theory of Employment, Interest and Money. London: Palgrave Macmillan.

  Bien que ses travaux aient été négligés pour l’essentiel du 20e siècle, Pigou a ouvert la voie à un large pan de l’économie du travail et des politiques publiques environnementales. Les taxes pigouviennes étaient largement méconnues jusqu’aux années 1960, mais elles sont devenues depuis un instrument de politique publique essentiel pour réduire la pollution et les dommages environnementaux.



Nous pouvons maintenant enrichir le tableau que nous avons créé dans la Section 12.1 (Figure 12.3). Regardez la cinquième colonne de la Figure 12.7, qui est nouvelle : elle contient les solutions possibles pour le problème des externalités négatives.





  
    
      	Décision
      	Comment cela affecte autrui
      	Coût ou bénéfice
      	Défaillance de marché (mauvaise allocation des ressources)
      	Solutions possibles
      	Termes utilisés pour ce type de défaillance de marché
    

  
  
    
      	Une entreprise utilise un pesticide qui se répand dans les cours d’eau
      	Dommage causé en aval
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Surutilisation de pesticide et surproduction de la culture qui l’utilise
      	Taxes, quotas, interdictions, négociation, propriété commune de toutes les ressources affectées
      	Effet externe négatif, retombées environnementales
    

  





Figure 12.7 
Défaillance de marché causant une pollution de l’eau, avec solutions.







  Exercice 12.4 Subvention pigouvienne

  Revenons au cas de l’apiculteur et son voisin agriculteur de l’Exercice 12.3. Pourquoi leur négociation pourrait-elle en pratique échouer à les amener à un résultat Pareto-efficace ? À l’aide du graphique que vous aviez dessiné, montrez comment les pouvoirs publics pourraient améliorer la situation en subventionnant la production de miel. Décrivez les effets distributifs de cette subvention, et comparez-la au résultat Pareto-efficace de la négociation.




  Exercice 12.5 Comparaison de politiques publiques

  Considérez les trois types de mesures discutées ci-dessus, réglementation, taxation et système de compensation. Évaluez les forces et les faiblesses de chacune d’elles en fonction de leur efficacité au sens de Pareto et de leur équité.




  Question 12.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique représente le CmP et le CmS de la production de robots de l’usine située à côté d’un dortoir d’infirmières qui travaillent de nuit.

  


            [image: Le CmP et le CmS de la production de robots à proximité d’un dortoir pour infirmières travaillant de nuit. ]






  Le marché des robots est concurrentiel et le prix de marché est 340 $. La production initiale est 120 mais le gouvernement a mis en place une taxe pigouvienne pour la réduire à un niveau efficace de 80. Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Avec la taxe pigouvienne, le surplus de l’usine sera 6 400 $.

    	La taxe pigouvienne requise s’élève à 120 $ par robot.

    	Les infirmières sont dans une situation au moins aussi avantageuse que celle qu’elles connaîtraient dans le cas d’une négociation coasienne.

    	Les infirmières n’obtiennent aucun bénéfice de la mise en place de la taxe pigouvienne.

  

  
    	La taxe pigouvienne fait baisser le prix après taxe à 260 $. Le surplus de l’usine est représenté par la surface au-dessus de la droite de CmP et en dessous de la droite correspondant au prix 260 $ = 0,5 × 80 × (260 – 100) = 6 400 $.

    	La taxe pigouvienne doit faire baisser le prix après taxe de 340 $ à 260 $, donc elle est de 80 $.

    	Les infirmières verraient leur situation s’améliorer dans le cas d’une négociation coasienne qui impliquerait un dédommagement de la part de l’usine ainsi qu’une réduction du bruit.

    	Les infirmières ne reçoivent aucun paiement, mais elles bénéficient de la réduction du bruit.
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12.4 Droits de propriété, contrats et défaillances de marché

En agissant afin de maximiser les profits (en choisissant le volume de production de bananes ou le type de pesticide), les propriétaires des bananeraies ne prenaient pas en considération les coûts externes qu’ils imposaient aux pêcheurs. Et ils n’avaient aucune raison de le faire : ils avaient le droit de polluer les zones de pêche.

Cela est également vrai pour la surconsommation d’antibiotiques. Une personne poursuivant son intérêt personnel n’a aucune raison de consommer des antibiotiques avec modération, car la bactérie multirésistante qui pourrait en résulter infectera sans doute quelqu’un d’autre.

Si les prix du chlordécone et de l’antibiotique avaient été suffisamment élevés, il n’y aurait pas eu de surconsommation. Mais les prix de ces biens étaient basés uniquement sur les coûts de production, et excluaient les coûts que leur utilisation imposait à autrui. Comme vous l’avez vu, le coût privé du consommateur (combien il a payé pour acquérir le bien) était inférieur au coût social pour cette raison.

Autre exemple : quand le coût du carburant est bas, plus de personnes décident de se rendre au travail en voiture plutôt que de prendre le train. Le message transmis par le prix bas ne tient pas compte des coûts environnementaux liés à la décision de prendre sa voiture. Les effets sur le décisionnaire sont appelés coûts et bénéfices privés, tandis que les effets totaux, qui incluent les effets infligés au détriment des tiers ou les effets positifs dont ils peuvent jouir, sont appelés coûts et bénéfices sociaux.


	déséconomie externe
	Un effet négatif d’une production, consommation, ou d’une autre décision économique, qui n’est pas spécifié comme passif dans un contrat. Connu également sous le terme : coût externe, externalité négative. Voir également : effet externe.
	économie externe
	Un effet positif d’une production, consommation ou d’une autre décision économique qui n’est pas spécifié comme bénéfice dans un contrat. Connu également sous le terme : bénéfice externe, externalité positive. Voir également : effet externe.



Les coûts infligés aux tiers (comme la pollution et les embouteillages qui empirent parce que vous avez pris la voiture pour aller travailler) sont appelés déséconomies externes ou externalités négatives, tandis que les bénéfices non compensés dont peuvent jouir les tiers sont appelés économies externes ou externalités positives.

Nous pouvons comprendre pourquoi ces défaillances de marché et d’autres sont fréquentes en réfléchissant à la manière de les éviter.

Comment le coût de conduire pour aller au travail pourrait-il refléter avec justesse l’ensemble des coûts subis par chacun, et pas simplement les coûts privés pour celui qui prend sa voiture ? La solution la plus évidente (bien qu’impossible en pratique) serait que le conducteur verse à chaque personne subissant le dommage environnemental causé par la conduite (ou les embouteillages) un montant exactement égal au dommage infligé. Cela est évidemment impossible à faire, mais cette solution établit une référence de ce qui devrait être fait ou visé si le « prix d’aller au travail en voiture » envoyait le bon signal.

Une approche similaire peut s’appliquer si vous conduisez de façon imprudente en allant au travail, quittez la route et percutez la maison de quelqu’un. Dans la plupart des pays, le droit de la responsabilité civile vous obligerait à payer le dommage causé à la maison. Vous seriez tenu(e) responsable des dommages et devriez donc payer le coût que vous avez fait subir à autrui.

Sachant cela, vous pourriez y réfléchir à deux fois avant de prendre votre voiture pour aller travailler (ou du moins vous ralentiriez un peu lorsque vous êtes en retard). Cela modifiera votre comportement et l’allocation des ressources.

Cependant, bien que dans la plupart des pays, le droit de la responsabilité civile couvre un certain nombre de dommages infligés à autrui (conduite imprudente), d’autres effets externes importants associés au fait de conduire (comme contribuer à la pollution de l’air ou aux embouteillages) ne sont pas couverts. Voici deux nouveaux exemples :


  	Une entreprise utilise un incinérateur produisant des fumées : les fumées dégradent la qualité de l’air ambiant. Ceux qui subissent la pollution ne disposent pas d’un droit à bénéficier d’un air pur, droit qui leur permettrait de réclamer à cette entreprise une compensation. L’entreprise n’a donc pas à payer ces coûts.

  	Vous jouez de la musique très fort la journée et empêchez les voisins de faire la sieste : les voisins en train de faire la sieste n’ont pas de droit applicable à ne pas être réveillés par la musique. Il n’y a aucun moyen pour vos voisins de vous faire payer une compensation pour la gêne que vous occasionnez.



Les systèmes juridiques échouent également à fournir des compensations pour les bénéfices que les actions d’une personne apportent à d’autres :


  	Une entreprise forme un employé qui démissionne pour un meilleur emploi : les compétences de l’employé qui a été formé partent avec lui. Ainsi, même si une autre entreprise tire les bénéfices de cette formation, celle qui en a payé les coûts ne peut pas demander de compensation à la nouvelle entreprise.

  	Kim, la fermière de l’Unité 4, participe au coût d’un projet d’irrigation tandis que les autres fermiers se comportent en passagers clandestins et en profitent sans payer : Kim n’a aucun moyen de réclamer un paiement pour son action pour l’intérêt général. Les passagers clandestins ne dédommageront pas Kim.

  	Un pays investit dans la réduction des émissions de carbone, ce qui réduit les risques de changement climatique pour les autres pays : comme nous l’avons vu dans l’Unité 4, à moins qu’un traité ne garantisse une compensation pour les coûts associés à la réduction des émissions, les autres pays n’auront pas besoin de payer quoi que ce soit. L’amélioration de l’environnement pour les autres pays est donc un bénéfice non compensé.




	contrat incomplet
	Un contrat qui ne spécifie pas, de façon exécutoire, chaque aspect de l’échange qui a une incidence sur les intérêts des deux parties à l’échange (et des autres).



Les défaillances de marché se produisent dans ces exemples, car les bénéfices et les coûts externes des actions d’une personne ne sont la propriété de personne. Pensez aux déchets. Si vous redécorez votre maison et que vous arrachez le sol ou abattez un mur, vous possédez les déchets et vous devez vous en débarrasser, même si vous devez payer quelqu’un pour le faire. Ce n’est pas le cas pour les fumées générées par l’incinérateur ou la musique trop bruyante pendant l’heure de la sieste. Vous n’avez aucun contrat avec l’entreprise d’incinération spécifiant à quel prix vous acceptez les fumées, pas plus qu’un contrat avec vos voisins concernant la compensation que vous devriez leur verser pour pouvoir jouer de la musique l’après-midi. Dans ce type de situation, les économistes disent que « les droits de propriété sont incomplets, manquants ou non applicables » ou, plus simplement, qu’on est en présence de contrats incomplets.


	marché manquant
	Un marché sur lequel il y a un type d’échange qui, si réalisé, serait mutuellement avantageux ; mais celui-ci n’est pas réalisé à cause d’une information asymétrique ou non vérifiable.



Nous avons vu un exemple important de contrat incomplet dans l’Unité 6. Dans la relation d’emploi, l’employeur peut payer pour obtenir le temps du travailleur, mais le contrat ne peut pas spécifier le niveau d’effort fourni. De même, les effets externes des actions d’une personne sont des effets qui ne sont pas régis par les contrats. Une autre manière de formuler le problème est de dire qu’il n’y a pas de marché permettant de compenser ces effets externes. Les économistes utilisent donc le terme de marchés manquants pour décrire de tels problèmes.

Dans le cas de la pollution au Weevokil :


  	Les droits de propriété des pêcheurs étaient incomplets : ils ne possédaient pas de droit à une eau propre dans leurs zones de pêche, qui leur aurait permis de recevoir une compensation pour la pollution, et ils ne pouvaient pas acheter un tel droit.

  	Il n’y avait aucun marché pour l’eau propre.



Pourquoi les pays ne réécrivent-ils pas tout simplement leurs lois pour récompenser ceux qui confèrent des bénéfices à autrui et faire payer ceux dont les décisions infligent des coûts à autrui ?


	information vérifiable
	Une information qui peut être utilisée afin de faire respecter un contrat.



Dans l’Unité 6, nous avons passé en revue les raisons pour lesquelles les types de contrats complets qui rempliraient ces objectifs sont incomplets ou inexécutables. L’information nécessaire est soit indisponible, soit non vérifiable, les effets externes sont trop complexes ou difficiles à mesurer pour les spécifier dans un contrat exécutoire, ou il peut n’exister aucun système juridique pour faire appliquer le contrat (comme dans le cas d’une pollution traversant les frontières nationales). Notre exemple montre qu’il ne serait pas possible de rédiger un ensemble complet de contrats stipulant pour chaque pêcheur individuel, la compensation reçue de chaque bananeraie pour les effets causés par ses décisions individuelles.

Pour ces raisons et d’autres, il est, dans la plupart des cas, inenvisageable d’utiliser le droit de la responsabilité civile pour rendre les personnes responsables des coûts qu’elles infligent aux tiers, parce que nous ne disposons pas de cette information. Il est également impossible d’utiliser le système juridique pour compenser les personnes dont les actions ont des effets bénéfiques sur autrui, en payant, par exemple, les personnes qui entretiennent de jolis jardins à hauteur du plaisir que cela confère aux passants. Un tribunal aurait besoin d’évaluer la valeur monétaire du plaisir de chaque passant.

Dans les cinq exemples des puces insérées plus haut dans cette section, la raison pour laquelle des coûts externes et des bénéfices externes ne sont pas compensés est la même :


	asymétrie d’information
	Information qui est pertinente pour les parties dans une interaction économique, mais qui n’est connue que par certaines et pas par d’autres. Voir également : sélection adverse, aléa moral.




  	Certaines informations qui représentent un intérêt pour une personne autre que le décisionnaire sont non vérifiables ou asymétriques.

  	Il ne peut donc y avoir ni contrat, ni droits de propriété permettant de compenser les effets externes.

  	En conséquence, certains des coûts ou bénéfices sociaux engendrés par les actions du décisionnaire ne seront pas intégrés (ou ne seront pas suffisamment importants) dans le processus de décision.




  Exercice 12.6 Contrats incomplets

  Dans chacun des cinq cas précédents (incinérateur, musique forte, formation, irrigation et changement climatique) :

  
    	Expliquez pourquoi les effets externes ne sont pas (et probablement ne peuvent pas être) couverts par un contrat complet.

    	Quels éléments d’information cruciaux nécessaires à l’établissement d’un contrat complet sont asymétriques ou non vérifiables ?
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12.5 Biens publics


	bien public
	Un bien dont l’usage par un individu ne limite pas sa disponibilité pour les autres. Connu également sous le terme : bien non rival. Voir également : bien public non exclusif, bien artificiellement rare.



Les projets d’irrigation que nous avons étudiés à l’Unité 4 sont un autre exemple de biens ne pouvant être fournis efficacement dans le système de marché. Nous avons décrit les systèmes d’irrigation comme un bien public. Quand un agriculteur fait une dépense pour se doter d’un système d’irrigation, tous les agriculteurs en bénéficient, et cela créé un dilemme social. Si les agriculteurs agissent indépendamment les uns des autres, ils ont tous une incitation à se comporter en passager clandestin, auquel cas personne ne se dotera du système d’irrigation. C’est seulement en trouvant des moyens de travailler ensemble qu’ils peuvent arriver à un résultat qui leur profite à tous.

La caractéristique définissant un bien public est que s’il est accessible à une personne, il peut être accessible à tout le monde sans coût supplémentaire. Un système d’irrigation est un bien public pour la communauté dans laquelle il est mis en place. Il y a d’autres exemples où les biens publics bénéficient à un pays entier, comme la défense nationale (si une personne est protégée de l’invasion étrangère, ce sera le cas également pour d’autres) et les prévisions météorologiques (si je peux allumer la radio et apprendre qu’il pleuvra certainement demain, vous le pouvez aussi). Ces services sont classiquement fournis par l’État plutôt que par le marché.

La connaissance est également un bien public. Vous pouvez utiliser votre connaissance d’une recette pour faire un gâteau ou les règles de multiplication sans nuire à la capacité d’autrui à utiliser la même connaissance. (Cela créé un problème pour les entreprises qui investissent dans la recherche – si des entreprises concurrentes peuvent librement s’approprier la connaissance que les premières produisent, leur incitation à innover est réduite.) L’environnement produit également des biens publics. Admirer un coucher de soleil ne prive personne du spectacle.

Dans tous ces cas, à partir du moment où le bien est accessible à tous, le coût marginal de sa mise à la disposition d’autres personnes est nul. Les biens présentant cette caractéristique sont également appelés des biens non rivaux.

Un bien est dit public si une fois qu’il est accessible à une personne, il peut être accessible à tout le monde sans coût supplémentaire et si son usage par une personne n’en réduit pas l’accès pour les autres. Cette caractéristique d’un bien public est appelée la non-rivalité car des usagers potentiels ne sont pas en concurrence (rivaux) entre eux pour obtenir le bien.


	bien public non exclusif
	Un bien public dont il est impossible d’exclure l’accès à autrui. Voir également : bien artificiellement rare.



Notez que pour certains économistes, il faut de surcroît qu’il soit impossible d’exclure d’autres personnes de l’accès au bien. Ces biens sont appelés biens publics purs ou biens publics non exclusifs. Nous considérons que la non-rivalité d’un bien public est son trait caractéristique, que l’on puisse en exclure les autres ou pas.


	droit d’auteur
	Droit de propriété sur l’utilisation et la distribution d’un produit original.



Pour certains biens publics, il est possible d’exclure des consommateurs supplémentaires, même si le coût de leur utilisation est nul. La télévision par satellite, les informations présentes dans un livre protégé par un droit d’auteur ou encore un film projeté dans une salle de cinéma où il reste des places en sont des exemples : cela ne coûte rien de plus si un spectateur supplémentaire est présent, mais le propriétaire peut tout de même exiger que toute personne souhaitant voir le film paye. Il en va de même pour une route peu fréquentée sur laquelle des péages sont installés. Les conducteurs peuvent être exclus (à moins de payer le péage) bien que le coût marginal d’un conducteur supplémentaire soit nul.


	bien artificiellement rare
	Un bien public dont certaines personnes peuvent être exclues de la jouissance. Connu également sous le terme : bien de club.



Les biens publics pour lesquels il est possible d’exclure autrui sont parfois appelés des biens artificiellement rares ou des biens de club (car ils fonctionnent sur le même principe qu’un club privé : lorsque le parcours de golf n’est pas encombré, ajouter un membre supplémentaire ne coûte rien au club de golf, mais le club demandera néanmoins une cotisation).


	bien privé
	Un bien qui est à la fois rival et dont on peut exclure des tiers de la jouissance.



L’opposé d’un bien public non exclusif est un bien privé. Nous en avons vu de nombreux exemples : les miches de pain, les dîners au restaurant, les roupies réparties entre Anil et Bala (Unité 4), ainsi que les paquets de céréales. Tous ces biens sont à la fois rivaux (plus pour Anil implique moins pour Bala) et exclusifs (Anil peut empêcher Bala de prendre son argent).


	ressource commune
	Un bien rival dont personne ne peut être exclu de la jouissance. Connu également sous le terme : ressource de propriété commune.



Il y a également un quatrième type de bien, qui est rival mais non exclusif, appelé ressource commune. Un exemple est les zones de pêche ouvertes à tous. Ce qu’un pêcheur attrape ne peut plus être pêché, mais chacun est libre de pêcher dans cette zone. Nous pouvons également considérer les routes publiques très fréquentées comme une ressource commune. Toute personne souhaitant les emprunter peut le faire, mais chaque usager encombre la route davantage et fait ralentir les autres. La Figure 12.8 résume les quatre types de biens.

La Figure 12.8 montre quatre catégories distinctes de biens. Mais le caractère rival ou exclusif des biens est une question de degré. Pour certains types de biens, le coût d’utilisateurs additionnels n’est pas totalement nul (ce qui serait requis en cas de non rivalité pure) mais très petit plutôt. Un exemple est un médicament qui coûte des millions en recherche pour créer la première pilule, mais seulement quelques cents par demande pour produire des traitements disponibles à de nouveaux patients, une fois créé.

Les « biens » en économie sont des choses que les gens veulent utiliser ou consommer. Mais il existe également des « nuisances » : des choses que les gens ne veulent pas, et pourraient être prêts à payer pour ne pas les avoir, comme des déchêts ménagers ou des canalisations qui sentent mauvais. Ce sont des nuisances privées. De manière analogue, nous pouvons définir des nuisances publiques : la pollution de l’air, par exemple, est une nuisance qui pénalise de nombreuses personnes simultanément. Elle est non rivale au sens où le fait qu’une personne en souffre n’atténue pas le mal causé aux autres.





  
    
      	 
      	Rival
      	Non rival
    

  
  
    
      	Exclusif
      	Biens privés (nourriture, vêtements, maisons)
      	Biens publics artificiellement rares (télévision par câble et satellite, routes à péage non encombrées, connaissance sujette à des droits de propriété intellectuelle, Unité 21)
    

    
      	Non exclusif
      	Ressources communes (stocks de poissons dans un lac, pâturage communal, Unités 4 et 20)
      	Biens et nuisances publics non exclusifs (éclipse lunaire, émissions de l’audiovisuel public, règles d’arithmétique ou d’algèbre, défense nationale, pollution sonore et atmosphérique, Unités 20 et 21)
    

  





Figure 12.8 
Biens privés et biens publics.






Comme l’illustrent les exemples, qu’un bien soit privé ou public dépend non seulement de la nature du bien lui-même, mais également des institutions, notamment juridiques :


  	La connaissance qui n’est pas couverte par un droit d’auteur ou d’autres droits de la propriété intellectuelle peut être considérée comme un bien public non exclusif…

  	 … Mais à partir du moment où son auteur utilise le droit d’auteur pour créer un monopole sur le droit de reproduire cette connaissance, il s’agit d’un bien public qui est artificiellement rare.

  	Une terre de pâturage communale est un exemple de ressource commune…

  	 … Mais si cette même terre est clôturée afin d’en exclure d’autres usagers, elle devient un bien privé.



Les marchés allouent généralement des biens privés. Pour les trois autres types de biens, les marchés ne peuvent pas exister ou sont voués à l’échec. Il y a deux raisons à cela :


  	Lorsque les biens sont non rivaux, le coût marginal est nul : fixer un prix égal au coût marginal (nécessaire pour réaliser une transaction de marché Pareto-efficace) ne sera donc pas possible, à moins que le fournisseur du bien soit subventionné.

  	Quand les biens sont non exclusifs, il est impossible de faire payer leur consommation : le fournisseur ne peut pas exclure des personnes qui n’ont pas payé.




	brevet
	Un droit de propriété exclusive d’une idée ou d’une invention, qui dure sur un intervalle de temps spécifique. Durant cette période, le brevet permet à son propriétaire d’être un monopoliste ou son usager exclusif.



Ainsi, lorsque les biens ne sont pas privés, une politique publique peut être nécessaire pour les allouer. La défense nationale est une prérogative de l’État dans tous les pays. Les politiques environnementales traitent des problèmes de ressources communes et des nuisances publiques telles que la pollution et les émissions de carbone (voir Unité 20). Les États adoptent différentes politiques pour résoudre le problème de la connaissance en tant que bien public, par exemple en délivrant des brevets pour donner aux entreprises une incitation à investir en R&D (voir Unité 21).

La défaillance de marché dans le cas des biens publics est étroitement liée aux problèmes des externalités, de l’absence de droits de propriété et des contrats incomplets que nous avons étudiés dans cette unité. Un système d’irrigation communautaire est un bien public, donc si un agriculteur décide d’investir dans un projet d’irrigation, cela apporte un bénéfice externe aux autres agriculteurs. Puisque son bénéfice privé est inférieur au bénéfice social total, il investira trop peu du point de vue de la communauté, voire pas du tout. Il n’existe pas de marché sur lequel les bénéficiaires du système d’irrigation payeraient les fournisseurs pour les bénéfices obtenus, et il serait difficile de rédiger des contrats complets entre tous les agriculteurs pour aboutir à un niveau d’irrigation Pareto-efficace.


	nuisance publique
	L’équivalent négatif d’un bien public. Elle est non rivale dans le sens où la consommation d’un individu donné de la nuisance publique ne réduit pas sa consommation pour les autres.



De la même manière, nous avons analysé la pollution au Weevokil comme un problème dans lequel les décisions des bananeraies ont imposé une externalité négative aux pêcheurs. Le coût privé de l’utilisation de Weevokil était en dessous du coût social, donc le pesticide était surutilisé. Cependant, on peut également voir les bananeraies comme une contribution à une nuisance publique, dont souffrent tous les pêcheurs.

L’utilisateur d’une ressource commune impose un coût externe aux autres utilisateurs. En roulant sur une route très fréquentée, vous contribuez aux embouteillages subis par les autres conducteurs.

Ainsi, tous les exemples de biens non privés introduits dans cette section peuvent être décrits en utilisant le cadre d’analyse construit dans la Section 12.3 pour résumer les cas de défaillance de marché. Ils sont résumés dans le tableau de la Figure 12.9.





  
    
      	Décision
      	Comment cela affecte autrui
      	Coût ou bénéfice
      	Défaillance de marché (mauvaise allocation des ressources)
      	Solutions possibles
      	Termes employés pour ce type de défaillance de marché
    

  
  
    
      	Vous prenez un vol international
      	Augmentation des émissions mondiales de carbone
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Surutilisation des transports aériens
      	Taxes, quotas
      	Nuisance publique, effet externe négatif
    

    
      	Vous allez au travail en voiture
      	Embouteillages pour les autres conducteurs
      	Coût privé, coût externe
      	Surutilisation des voitures
      	Péages, quotas, transports publics subventionnés
      	Ressource commune, effet externe négatif
    

    
      	Une entreprise investit dans la R&D
      	D’autres entreprises peuvent exploiter l’innovation
      	Coût privé, bénéfice externe
      	Trop peu de R&D
      	Recherche subventionnée par l’État, subventions pour la R&D, brevets
      	Bien public, effet externe positif
    

  





Figure 12.9 
Exemples de défaillance de marché, avec solutions.







  Exercice 12.7 Rivalité et exclusion

  Pour chaque bien ou nuisance ci-dessous, indiquez s’il est rival et s’il est exclusif, et expliquez votre réponse. Si vous pensez que la réponse dépend de facteurs qui ne sont pas précisés ici, expliquez leur rôle.

  
    	Une conférence publique gratuite dans un amphithéâtre universitaire

    	Le bruit produit par les avions à proximité d’un aéroport international

    	Un parc public

    	Une forêt utilisée par les personnes vivant autour pour ramasser du bois de chauffage

    	Des places dans un théâtre pour voir une comédie musicale

    	Des vélos proposés à la location pour circuler dans une ville

  




  Question 12.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Certains biens publics sont rivaux.

    	Un bien public doit être non exclusif.

    	Un bien ne peut pas être à la fois rival et non exclusif.

    	Si un bien est non rival, alors le coût de sa consommation par une personne supplémentaire est nul.

  

  
    	Les biens publics sont, par définition, non rivaux.

    	Pour certains biens publics il est possible d’exclure des utilisateurs additionnels même si le coût d’utilisation est nul, par exemple pour un abonnement TV. De tels biens sont dits artificiellement rares.

    	Par exemple, un pâturage commun est rival mais non exclusif. De tels biens sont appelés des ressources communes.

    	Un bien est non rival si son usage par une personne ne réduit pas sa disponibilité pour les autres. Il peut donc être disponible pour une autre personne sans aucun coût.
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12.6 Marchés manquants : assurances et « tacots »

Nous savons qu’une raison récurrente de l’incomplétude des contrats est que l’information sur un aspect important de l’interaction est indisponible ou non vérifiable. En particulier, l’information est souvent asymétrique – c’est-à-dire que l’une des parties sait une chose pertinente pour la transaction que l’autre partie ne sait pas.

Une des formes que peut prendre l’asymétrie d’information est une action cachée. Dans l’Unité 6, nous avons étudié le cas de l’employé dont l’effort fourni au travail est caché à l’employeur. Cela crée un problème d’aléa moral. Il y a un conflit d’intérêt car l’employé préférerait ne pas travailler aussi dur que l’employeur le souhaiterait, et le niveau d’effort au travail ne peut pas être spécifié dans le contrat. Nous avons vu dans l’Unité 9 que la réponse de l’employeur (payer un salaire supérieur au niveau de réserve) conduisait à une situation Pareto-inefficace sur le marché du travail.


  Actions cachées et aléa moral

  Le problème des actions cachées survient lorsqu’une partie à un échange effectue une certaine action qui n’est pas connue ou ne peut être vérifiée par l’autre partie. Par exemple, l’employeur ne peut pas savoir (ou vérifier) combien le travailleur qu’il a embauché a travaillé dur.

  Le terme « aléa moral » tient son origine du secteur de l’assurance pour exprimer le problème rencontré par les assureurs, qui est qu’une personne avec une assurance immobilière pourrait prendre moins grand soin d’éviter les incendies et autres dégradations de sa maison, faisant ainsi augmenter le risque au-delà de ce qu’il aurait été en l’absence d’assurance. Ce terme désigne aujourd’hui toute situation où l’une des parties à une interaction décide d’une action qui affecte les profits ou le bien-être de l’autre partie, mais que la partie affectée ne peut contrôler via un contrat, souvent parce qu’elle ne dispose pas des informations adéquates sur l’action. L’aléa moral est également connu comme le problème des « actions cachées ».

  Attributs cachés et sélection adverse

  Le problème des attributs cachés survient lorsqu’un attribut de la personne s’engageant dans un échange (ou du produit ou du service fourni) n’est pas connu des autres parties. Un exemple est l’individu achetant une assurance maladie : il connaît son état de santé, mais la compagnie d’assurance ne le connaît pas.

  Le terme sélection adverse fait référence au problème rencontré par des parties à un échange dans lequel les termes proposés par l’une des parties conduiront certains de ses partenaires à abandonner l’échange. Un exemple est le problème de l’information asymétrique dans les assurances : pour un prix suffisamment élevé, les seules personnes qui chercheront encore à acheter une couverture santé sont celles qui se savent malades (mais l’assureur, non). Cela conduira à des prix plus élevés encore pour couvrir les coûts. Il est également appelé problème des « attributs cachés » (être déjà malade est l’attribut caché), pour le différencier du problème des « actions cachées » de l’aléa moral.




	sélection adverse
	Le problème subi par les parties à un échange quand les conditions proposées par l’une pousse certains partenaires de l’échange à renoncer à l’échange. Un exemple est l’asymétrie d’information dans le domaine des assurances : si le prix est assez élevé, les seules personnes qui achèteront l’assurance médicale seront celles qui savent qu’elles sont malades (mais l’assureur ne le sait pas). Cela va conduire à de nouvelles hausses de prix pour couvrir les coûts. La sélection adverse est également désignée comme le problème des « attributs cachés » (le fait d’être déjà malade est l’attribut caché), à distinguer du problème des « actions cachées » constitué par l’aléa moral. Voir également : contrat incomplet, aléa moral, asymétrie d’information.



Dans cette section, nous introduisons une deuxième forme d’information asymétrique, les  attributs cachés. Lorsque vous souhaitez acheter une voiture d’occasion par exemple, le vendeur connaît la qualité du véhicule. Vous, non. Du point de vue de l’acheteur potentiel, cet attribut de la voiture est caché. Les attributs cachés peuvent entraîner un problème appelé sélection adverse.

Attributs cachés et sélection adverse

George Akerlof, un économiste, fut le premier à analyser ce problème, en 1970. Dans un premier temps, son article sur le sujet fut rejeté par deux revues à comité de lecture en économie, car jugé trop trivial. Une autre l’a rejeté, arguant que le raisonnement était faux. Trente-et-un an plus tard, on lui attribua le prix Nobel pour ses travaux sur les asymétries d’information. Akerlof et son co-auteur Robert Shiller proposent une explication simple du marché dit des tacots dans cet ouvrage : Akerlof, George A., et Robert J. Shiller. 2015. Phishing for Phools: The Economics of Manipulation and Deception. Princeton, NJ: Princeton University Press.

Un exemple célèbre de la façon dont les attributs cachés peuvent aboutir à une défaillance de marché est celui du marché des tacots (« lemons » en anglais). En anglais, lemon est un mot d’argot désignant une voiture d’occasion dont vous ne découvrez qu’elle est défectueuse qu’après l’avoir achetée. Le modèle décrit un marché de voitures d’occasion :


  	Chaque jour, 10 propriétaires de voitures d’occasion envisagent de vendre la leur.

  	Les voitures diffèrent en qualité, que l’on mesure par la vraie valeur de la voiture pour son propriétaire. La qualité va de zéro à 9 000 $, par palier de 1 000 $ : il y a une voiture qui ne vaut rien, une qui vaut 1 000 $, une autre 2 000 $, et ainsi de suite. La valeur moyenne des voitures est donc de 4 500 $.

  	Il y a beaucoup d’acheteurs potentiels et chacun souhaiterait acheter une voiture à un prix égal à sa vraie valeur, mais pas davantage.

  	Les vendeurs ne s’attendent pas à obtenir la valeur totale de leur voiture, mais sont disposés à la vendre s’ils peuvent en obtenir au moins la moitié de sa vraie valeur. Ainsi, le surplus total sur chaque voiture – le gain à l’échange – sera égal à la moitié du prix de la voiture.



Si les acheteurs potentiels pouvaient observer la qualité de chaque voiture, alors ils aborderaient chaque vendeur et négocieraient le prix, et avant la fin de la journée, toutes les voitures (hormis celle qui ne vaut absolument rien) auraient été vendues à un prix compris entre leur vraie valeur et la moitié de leur vraie valeur. Le marché aurait garanti que l’ensemble des échanges mutuellement avantageux aient lieu.

Mais, chaque jour, il y a un problème : les acheteurs potentiels ne disposent d’aucune information sur la qualité des voitures proposées à la vente. Ils ne connaissent que la valeur véritable des voitures vendues la veille. Ainsi, le montant maximal que les acheteurs potentiels sont prêts à débourser pour une voiture sera la valeur moyenne des voitures vendues la veille.

Supposez maintenant que 10 voitures aient été proposées la veille sur ce marché. Nous recourons à un raisonnement par l’absurde pour montrer que, un par un, les vendeurs des voitures de meilleure qualité se retireront du marché, jusqu’à ce que le marché des voitures d’occasion n’existe tout simplement plus. Considérez le marché aujourd’hui :


  	Hier, toutes les voitures (comme supposé au départ) ont été mises sur le marché et vendues.

  	La valeur moyenne de ces voitures était de 4 500 $, donc le maximum qu’un acheteur est prêt à payer aujourd’hui sera 4 500 $.

  	Au début de la journée, chaque vendeur potentiel envisage de vendre sa voiture, et en attend au plus 4 500 $. La plupart des propriétaires sont contents, car c’est plus que la moitié de la vraie valeur de leur voiture.

  	Un vendeur, cependant, n’est pas satisfait. Le propriétaire de la meilleure voiture n’acceptera pas de vendre si le prix ne dépasse pas la moitié de la valeur de sa voiture, c’est-à-dire plus de 4 500 $.

  	Les acheteurs potentiels ne paieront pas ce prix. Aussi, aujourd’hui, le propriétaire de la meilleure voiture ne la mettra pas en vente. Aucun vendeur d’une voiture valant 9 000 $ ne voudra prendre part au marché.

  	Le reste des voitures sera vendu aujourd’hui : leur valeur moyenne est de 4 000 $.

  	Le lendemain, les acheteurs connaîtront la valeur moyenne des ventes de la veille et accepteront de payer au maximum 4 000 $ pour une voiture.

  	Le propriétaire de la voiture de meilleure qualité le jour suivant (celle qui vaut 8 000 $) aura également accès à cette information et saura qu’il ne pourra pas recevoir son prix minimum, qui est supérieur à 4 000 $. Ce propriétaire ne proposera donc pas sa voiture à la vente.

  	En conséquence, la qualité moyenne des voitures qui seront vendues demain sur le marché sera de 3 500 $, ce qui veut dire que le propriétaire de la troisième meilleure voiture ne souhaitera pas vendre sa voiture le surlendemain.

  	Ce processus continue jusqu’à ce que seulement deux vendeurs restent sur le marché, celui avec une voiture d’une valeur de 1 000 $ et celui avec un tacot (un lemon) qui ne vaut absolument rien.

  	Si des voitures de ces deux valeurs s’étaient vendues le jour précédent, les acheteurs seront prêts à dépenser au plus 500 $ pour une voiture le jour suivant.

  	Sachant cela, le propriétaire de la voiture valant 1 000 $ décidera plutôt de garder sa voiture.

  	Finalement, la seule voiture restant sur le marché ne vaudra rien du tout. Les voitures qui restent sur le marché sont des tacots, car seuls les propriétaires de voitures sans valeur seraient prêts à vendre leur voiture.



Les économistes appellent sélection adverse ce type de processus, car le prix en vigueur sélectionne les voitures qui resteront sur le marché. S’il y a achat, les voitures échangées seront celles de moindre qualité. La sélection des voitures a un effet adverse pour les acheteurs. Dans l’exemple ci-dessus, il ne reste plus aucune voiture — le marché a disparu.

Sélection adverse sur le marché de l’assurance


	attributs cachés (problème des)
	Cela se produit quand un attribut de la personne impliquée dans un échange (ou le produit ou service offert) n’est pas connu par les autres parties. Par exemple, un individu qui acquiert une assurance maladie connaît son état de santé, mais l’assureur ne le connaît pas. Connu également sous le terme : sélection adverse. Voir également : actions cachées (problème des).



Le marché des tacots est un concept bien connu en économie, mais le problème des tacots – c’est-à-dire, le problème des attributs cachés – ne se limite pas au marché des voitures d’occasion.

Un autre exemple important est celui des assurances maladie. Imaginez que vous naissiez au sein d’une population dans laquelle vous ne savez pas si vous serez une personne avec un grave problème de santé ou si ce problème surviendra plus tard dans votre vie, ou si vous serez en pleine santé jusqu’à un âge avancé. Une police d’assurance maladie couvrant tous les services de santé dont vous pourriez avoir besoin est disponible, et la prime d’assurance est la même pour tous. Elle est fixée selon les coûts de santé attendus en moyenne pour l’ensemble de la population, de sorte que pour la compagnie d’assurance, les primes couvriront la dépense totale attendue, à supposer que tout le monde y souscrive. Contracteriez-vous cette police d’assurance maladie ?

Dans ce type de situation, la plupart des gens seraient ravis de pouvoir souscrire une telle assurance, car une maladie grave implique des dépenses très importantes qu’il est souvent impossible de prendre en charge pour une famille de la classe moyenne. Le coût de votre protection et de celle de votre famille contre une catastrophe financière (ou de l’éventualité de vous trouver dans l’incapacité de payer les soins de santé quand vous en avez besoin) vaut bien la prime d’assurance.

Le postulat que vous ne connaissiez rien de votre état de santé est irréaliste. Il s’agit d’un autre emploi du voile d’ignorance de John Rawls que nous avons étudié dans l’Unité 5. Réfléchir à ce problème en tant qu’observateur impartial souligne l’importance de l’hypothèse du voile d’ignorance.

Bien que tout le monde aurait contracté l’assurance sans connaître son état de santé futur, la situation change drastiquement si nous pouvons choisir d’acheter cette assurance maladie sans le voile d’ignorance, c’est-à-dire en connaissant notre état de santé. Dans cette situation, l’information est asymétrique. Analysons la situation du point de vue de l’assureur :


  	Les personnes ont plus tendance à contracter des assurances si elles savent qu’elles sont malades : en moyenne, la santé des personnes qui contractent une assurance sera donc moins bonne que la santé moyenne de la population.

  	Cette information est asymétrique : la personne contractant l’assurance connaît son état de santé, mais pas la compagnie d’assurance.

  	Les compagnies d’assurance ne seront donc rentables que si elles font payer des prix plus élevés : ces prix seront supérieurs à ce qu’elles auraient fait payer si tous les membres de la population étaient obligés d’acheter la même assurance.

  	Cela produit de la sélection adverse : dans ce cas, le prix sera suffisamment élevé pour que seules les personnes qui savent qu’elles sont malades désirent acheter l’assurance.

  	Cela conduit à des prix encore plus élevés pour les assurances : pour pouvoir rester sur le marché, les compagnies d’assurance doivent à nouveau augmenter leurs prix. Finalement, l’écrasante majorité des personnes contractant une assurance sera composée des personnes qui savent déjà qu’elles ont un grave problème de santé.

  	Les personnes en bonne santé sont exclues du marché par des prix trop élevés : ceux qui veulent souscrire à une assurance dans l’éventualité où elles tomberaient malades à l’avenir ne contracteront pas d’assurance.



Il s’agit d’un autre exemple de marché manquant : nombreux sont ceux qui ne seront pas assurés. C’est un marché qui pourrait exister, mais uniquement si les informations concernant la santé des personnes étaient symétriques et vérifiables (en faisant pour le moment abstraction du fait que tout le monde pourrait ne pas souhaiter partager les informations relatives à son été de santé). Ce marché serait avantageux à la fois pour les compagnies d’assurance et pour les personnes souhaitant s’assurer. Ne pas bénéficier d’un tel marché est Pareto-inefficace.

Pour pallier le problème de sélection adverse résultant des asymétries d’information et des marchés manquants pour l’assurance maladie qui en résultent, de nombreux pays ont adopté des mesures rendant obligatoire l’adhésion à des programmes d’assurances privées ou proposant une couverture universelle financée par l’impôt.

Aléa moral sur le marché de l’assurance


	actions cachées (problème des)
	Cela se produit quand une action choisie par une partie à un échange n’est pas connue ou ne peut pas être vérifiée par l’autre. Par exemple, un employeur ne peut pas savoir (ou ne peut vérifier) l’effort fourni par son employé pour effectuer sa tâche. Connu également sous le terme : aléa moral. Voir également : attributs cachés (problème des).



Les attributs cachés ne constituent pas le seul problème auquel les assureurs font face, qu’ils soient privés ou publics. Il existe également un problème d’actions cachées. Contracter une police d’assurance peut augmenter la probabilité que son acheteur prenne précisément les risques pour lesquels il est désormais couvert. Par exemple, une personne ayant contracté une assurance automobile comprenant une couverture totale contre les dommages ou le vol pourrait faire moins attention en conduisant ou en fermant sa voiture que quelqu’un qui n’aurait pas contracté d’assurance.

Les assureurs fixent généralement des plafonds sur les assurances qu’ils vendent. Par exemple, la couverture peut ne pas s’appliquer (ou peut être plus chère) si quelqu’un d’autre que l’assuré lui-même conduit, ou si la voiture est habituellement garée dans un endroit où le vol de voiture est fréquent. Ces clauses peuvent être stipulées dans un contrat d’assurance.

Néanmoins l’assureur ne peut pas vous imposer contractuellement la vitesse à laquelle vous conduisez, ni de prendre le volant ou non après avoir consommé de l’alcool. Ce sont des actions qui sont cachées à l’assureur en raison des asymétries d’information : vous avez connaissance de ces faits, mais pas l’assureur.


	aléa moral
	Ce terme trouve son origine dans le secteur de l’assurance pour décrire le problème rencontré par les assureurs, et qui est qu’une personne avec une assurance habitation prendra moins de précautions pour éviter un incendie ou d’autres dégâts, ce qui augmente le risque au-delà de ce qui serait observé en l’absence d’assurance. Ce terme désigne de nos jours toute situation dans laquelle une des parties d’une interaction doit choisir une action qui affecte les profits ou le bien-être de l’autre partie, souvent car la partie affectée n’a pas l’information nécessaire sur l’action. On en parle aussi comme du problème des « actions cachées ». Voir également : actions cachées (problème des), contrat incomplet, too big to fail.
	relation du type principal–agent
	Il s’agit d’une relation asymétrique dans laquelle une partie (le principal) bénéficie d’une action ou d’un attribut d’une autre partie (l’agent) pour laquelle les informations du principal ne sont pas suffisantes pour faire appliquer un contrat complet. Voir également : contrat incomplet. Connu également sous le terme : problème du type principal-agent.



C’est un problème d’aléa moral, comparable à celui de l’effort fourni au travail. Ce sont tous deux des problèmes du type principal–agent : l’agent (une personne assurée, un employé) choisit une action (le degré de prudence, l’effort fourni dans son travail) qui a une incidence pour le principal (la compagnie d’assurance, l’employeur) mais qui ne peut être incluse dans le contrat car elle n’est pas vérifiable.

Bien que très différents en apparence, ces problèmes d’aléa moral sont similaires à la pollution au chlordécone et aux biens publics et ressources communes vus dans la section précédente. Dans chaque cas, quelqu’un prend une décision ayant des coûts ou des bénéfices externes pour quelqu’un d’autre : en d’autres termes, des coûts ou des bénéfices qui ne sont pas compensés. Par exemple, dans le cas de l’aléa moral, la personne assurée (l’agent) décide du degré de précaution à prendre. Cette précaution a un bénéfice externe pour l’assureur (le principal) mais coûte à l’agent, par conséquent, il y a une défaillance de marché : le degré de précaution choisi est trop bas.

Ces exemples d’aléa moral (et aussi les problèmes de sélection adverse décrits plus tôt dans cette section) peuvent ainsi être placés dans le cadre d’analyse des effets externes et des défaillances de marché que nous avons utilisé tout au long de cette unité. Les problèmes émanant d’asymétries d’information sont résumés dans le tableau de la Figure 12.10.





  
    
      	Décision
      	Comment cela affecte autrui
      	Coût ou bénéfice
      	Défaillance de marché (mauvaise allocation des ressources)
      	Solutions possibles
      	Termes utilisés pour ce type de défaillance de marché
    

  
  
    
      	Un employé recevant un salaire fixe décide de l’effort fourni dans son travail
      	Un haut niveau d’effort augmente les profits de l’employeur
      	Coût privé, bénéfice externe
      	Trop peu d’effort, salaire au-dessus du salaire de réserve, chômage
      	Suivi plus efficace, rémunération à la performance, réduction du conflit d’intérêt entre l’employeur et le travailleur
      	Contrat de travail incomplet, action cachée, aléa moral
    

    
      	Une personne sachant qu’elle a un problème de santé grave souscrit une assurance
      	Pertes pour l’assureur
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Trop peu de contrats d’assurance offerts, primes d’assurance trop élevées
      	Souscription obligatoire d’une assurance maladie, système public d’assurance maladie, partage obligatoire des informations de santé
      	Marchés manquants, sélection adverse
    

    
      	Une personne ayant souscrit une assurance automobile décide du niveau de risque pris en conduisant
      	Conduire prudemment contribue aux profits de la compagnie d’assurance
      	Coût privé, bénéfice externe
      	Trop peu d’assurances offertes, primes d’assurance trop élevées
      	Installation de dispositifs de surveillance des conducteurs
      	Marchés manquants, aléa moral
    

  





Figure 12.10 
Défaillances de marché dues à l’asymétrie d’information, avec solutions.







  Exercice 12.8 Attributs cachés

  Identifiez les attributs cachés sur les marchés ci-dessous, et dans quelle mesure ils peuvent empêcher les participants du marché d’exploiter tous les gains mutuels possibles résultant de l’échange :

  
    	Un bien d’occasion vendu sur eBay, Le Bon Coin, ou toute autre plateforme en ligne similaire

    	Location d’appartement sur AirBnB

    	Restaurants de qualités diverses

  

  Expliquez comment les éléments suivants peuvent faciliter les échanges mutuellement avantageux, même en présence d’attributs cachés :

  
    	Notes en ligne partagées entre anciens acheteurs, acheteurs potentiels et vendeurs

    	Échanges entre amis et amis d’amis

    	Confiance et préférences sociales

    	Acheteurs et vendeurs intermédiaires, comme les revendeurs de voitures d’occasion

  




  Question 12.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Il y a 10 voitures sur le marché, dont 6 sont de bonne qualité et valent 9 000 $ alors que les autres sont des tacots qui ne valent rien. Il y a beaucoup d’acheteurs potentiels, qui ne connaissent pas la qualité de chaque voiture, mais connaissent la proportion de voitures de bonne qualité et sont prêts à payer la valeur moyenne. Tous les vendeurs seront satisfaits s’ils vendent leur voiture à un prix représentant au moins la moitié de la valeur de leur voiture. À l’aide de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Les acheteurs sont prêts à payer 4 500 $ au plus.

    	Seuls les tacots seront vendus sur ce marché.

    	Toutes les voitures seront vendues à 5 400 $.

    	Toutes les voitures seront vendues à 4 500 $.

  

  
    	La valeur moyenne pour les acheteurs est (9 000 × 6 + 0 × 4)/10 = 5 400 $. C’est le prix le plus élevé que les acheteurs voudront bien payer.

    	De nombreux acheteurs sont prêts à payer la valeur moyenne, soit 5 400 $. À ce prix, tous les vendeurs sont d’accord pour vendre, donc toutes les voitures seront vendues.

    	De nombreux acheteurs sont prêts à payer la valeur moyenne, soit 5 400 $. À ce prix, tous les vendeurs seront d’accord pour vendre, donc toutes les voitures seront vendues, et la concurrence entre les acheteurs garantira que le prix corresponde au maximum de ce qu’ils sont prêts à payer, soit 5 400 $.

    	Tous les vendeurs vendront si le prix est de 4 500 $ ou plus. Beaucoup d’acheteurs sont prêts à payer la valeur moyenne, soit 5 400 $. Toutes les voitures seront donc vendues, mais la concurrence entre les acheteurs fera grimper les prix au-delà de 4 500 $.

  




  Question 12.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les cas suivants, lesquels correspondent à un problème de sélection adverse ?

  
    	Un marché de l’assurance automobile dans lequel les assureurs ne savent pas si les assurés conduisent plus ou moins prudemment.

    	Un marché d’assurance maladie dans lequel les assureurs ne savent pas si les souscripteurs sont des fumeurs réguliers ou non.

    	La vente de suppléments nutritifs en ligne pour lesquels les consommateurs ne peuvent pas savoir si la composition est conforme aux dires des vendeurs.

    	Une entreprise qui emploie des salariés en télétravail, mais ne peut pas vérifier l’effort fourni.

  

  
    	C’est un problème d’action cachée (aléa moral).

    	Fumer est un attribut caché, car les fumeurs ont des risques plus élevés. Si la prime était fixée pour les personnes de risque moyen, les non-fumeurs seraient moins enclins à souscrire cette assurance.

    	La qualité du produit est un attribut caché. Si le prix était égal au coût marginal des produits de qualité moyenne, seuls les producteurs de produits de faible qualité ou de produits contrefaits seraient enclins à vendre.

    	C’est un problème d’action cachée (aléa moral).
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12.7 Contrats incomplets et externalités sur le marché du crédit

Nous avons étudié l’emprunt et le prêt dans l’Unité 10. L’emprunt et le prêt sont un problème de type principal–agent dans lequel l’utilisation prudente des fonds empruntés, les efforts fournis pour assurer le succès du projet pour lequel les fonds ont été empruntés et le remboursement du prêt ne peuvent être garantis par un contrat exécutoire.

Par conséquent, les décisions de l’emprunteur (effort, prudence) ont des effets externes sur le prêteur. Les actions de l’emprunteur ont une incidence sur les profits du prêteur mais sont « externes » au contrat. Elles ne sont pas couvertes par le contrat car des informations critiques permettant de les y inscrire – telles que le degré de prudence avec lequel l’emprunteur gère le projet, ou l’effort fourni afin de le faire réussir – font défaut au prêteur, et quand bien même elles seraient disponibles, elles ne suffiraient pas dans la plupart des cas à faire appliquer les contrats nécessaires.

Remarquez la similarité avec les problèmes liés à l’effort d’un employé et la prudence d’une personne assurée. Ce sont tous deux des problèmes d’aléa moral.

Le problème fondamental dans le cas du crédit est qu’en cas d’échec du projet, l’emprunteur est susceptible de ne pas rembourser le prêt, et que, de ce fait, il prendra des risques qu’il aurait évités s’il avait dû supporter le coût total en cas de mauvais résultats. Cela signifie que le projet est plus susceptible d’échouer, et impose des coûts au prêteur.


	capitaux propres
	Le propre investissement d’un individu dans un projet. Cela est comptabilisé dans le bilan financier d’un individu ou d’une entreprise en tant que valeur nette. Voir également : valeur nette.
	collatéral (ou garantie)
	Un bien qu’un emprunteur donne en garantie à un prêteur afin de garantir un prêt. Si l’emprunteur est incapable de rembourser son crédit comme dû, le créancier devient le propriétaire du bien.



Comme nous l’avons vu dans l’Unité 10, cela rendra le prêteur réticent à prêter, sauf si on peut inciter l’emprunteur à ne pas prendre de risques inconsidérés, soit en investissant une partie de son propre argent dans le projet pour lequel il recherche des fonds (capitaux propres), soit en fournissant un collatéral (garantie) au prêteur. Cela signifie qu’une personne peu fortunée est susceptible de ne pas obtenir de prêt, même pour un projet qui aurait utilisé les ressources de façon très productive, par exemple une nouvelle entreprise, le coût d’une licence pour exercer une certaine profession ou une formation.

En d’autres termes, les prêteurs sont prêts à substituer à la qualité d’un projet un emprunteur ayant davantage de fonds propres ou de garanties. Parfois, un projet de grande qualité d’une personne pauvre désireuse d’emprunter n’est pas financé par le prêteur, alors qu’un individu riche avec un projet moyen reçoit un prêt, comme l’illustre la Figure 12.11.





  
    
      	 
      	Riche
      	Pauvre
    

  
  
    
      	Projet de grande qualité
      	Prêt accordé
      	Pas de prêt
    

    
      	Projet de qualité intermédiaire
      	Prêt accordé
      	Pas de prêt
    

    
      	Projet de faible qualité
      	Pas de prêt
      	Pas de prêt
    

  





Figure 12.11 
Qualité du projet et richesse de l’emprunteur.







	contraint par le crédit
	Une description des individus qui peuvent emprunter uniquement à des conditions défavorables. Voir également : exclu du crédit.
	exclu du crédit
	Une description des individus qui ne peuvent pas obtenir de prêt quelles que soient les conditions. Voir également : contraint par le crédit.



Ainsi, les emprunteurs pauvres peuvent être contraints par le crédit ou exclus du crédit. C’est une autre forme de défaillance de marché, qui émerge notamment lorsque la richesse est répartie de façon très inégale. Rappelez-vous comment, à l’Unité 10, la Grameen Bank a résolu ce problème en créant des groupes d’emprunteurs responsables conjointement du remboursement des prêts, ce qui les a incités à fournir beaucoup d’effort dans leur travail et à prendre des décisions sages, ne nécessitant pas de fonds propres ou de garantie.

Les défaillances du marché du crédit se produisent également pour une autre raison. Lorsque la banque octroie un prêt, elle prend en compte la possibilité qu’il pourrait ne pas être remboursé : si le taux d’intérêt qu’elle peut pratiquer est suffisamment élevé, même des emprunts plutôt risqués (comme les prêts sur salaire) peuvent être un pari intéressant. Mais la banque s’inquiète également des conséquences sur ses profits d’une situation dans laquelle la plupart de ses emprunteurs pourraient ne pas être en mesure de rembourser, comme cela aurait été le cas, par exemple, si elle avait étendu les prêts hypothécaires à l’achat de maisons durant une période de boom immobilier, et que la bulle spéculative ait ensuite éclaté. La banque pourrait faire faillite.


	too big to fail
	Une caractéristique des grandes banques, dont l’existence est essentielle à l’économie si bien qu’elles seront sauvées par l’État en cas de difficulté financière. Si une banque est trop grosse pour faire faillite, elle n’a pas à supporter tous les coûts de ses activités et est davantage susceptible de prendre de plus gros risques. Voir également : aléa moral.



Si les propriétaires de la banque devaient supporter tous les coûts d’une faillite, alors ils feraient des efforts extraordinaires pour l’éviter. Il est néanmoins peu probable que les propriétaires doivent supporter l’intégralité des coûts pour deux raisons :


  	La banque aura généralement emprunté auprès d’autres banques : de la même façon qu’un agriculteur emprunte pour planter sa culture, les propriétaires des banques savent que s’ils venaient à faire faillite, une partie des coûts serait supportée par d’autres banques et ne sera pas remboursée.

  	« Trop grosse pour faire faillite » (« too big to fail », en anglais) : si la banque joue un rôle suffisamment important dans l’économie, alors la perspective de sa faillite conduira certainement à un sauvetage par l’État, qui la subventionnera grâce aux recettes fiscales.



Une fois encore, les propriétaires des banques savent que d’autres (les contribuables ou les autres banques) supporteront une partie des coûts liés à leur prise de risque. Tout comme les retombées environnementales, la prise de risque excessive par les banques et les emprunteurs est un effet externe négatif conduisant à une défaillance de marché.

Ceux qui pourraient se retrouver avec les pertes des preneurs de risque essayent de se protéger. Les États tentent ainsi de réguler le système bancaire, en limitant le levier financier des banques de manière à ce qu’elles disposent théoriquement des ressources suffisantes pour rembourser leurs dettes.

Nous pouvons ajouter des exemples du marché du crédit à notre tableau des défaillances de marché de la Figure 12.12.





  
    
      	Décision
      	Comment cela affecte autrui
      	Coût ou bénéfice
      	Défaillance de marché (mauvaise allocation des ressources)
      	Solutions possibles
      	Termes utilisés pour ce type de défaillance de marché
    

  
  
    
      	L’emprunteur n’est pas assez prudent ou ne fait pas assez d’effort dans le projet financé par le prêt
      	Projet plus susceptible d’échouer, conduisant au non-remboursement du prêt
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Risques excessifs, trop peu de prêts octroyés
      	Redistribuer les richesses, responsabilité commune pour le remboursement des prêts (Grameen Bank)
      	Aléa moral, exclusion du marché du crédit
    

    
      	Une banque « trop grosse pour faire faillite » accorde des prêts risqués
      	Les contribuables supportent les coûts si la banque fait faillite
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Prêts excessivement risqués
      	Régulation des pratiques bancaires
      	Aléa moral
    

  





Figure 12.12 
Défaillances du marché du crédit, avec solutions.







  Question 12.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Le problème du marché du crédit est que les personnes riches obtiendront systématiquement un prêt indépendamment de la qualité de leur projet.

    	Il est plus simple pour les personnes riches d’obtenir un prêt car elles peuvent fournir des fonds propres ou un collatéral.

    	Les banques sont décrites comme « trop grosses pour faire faillite » lorsque leur taille importante fait d’elles des institutions sûres.

    	Les banques qui sont « trop grosses pour faire faillite » font attention à ne pas faire de prêts risqués.

  

  
    	Les riches peuvent ne pas obtenir de prêt si leur projet est de mauvaise qualité. Le problème est davantage lié au fait que les pauvres n’obtiennent pas de prêt même si leur projet est de grande qualité.

    	Les prêteurs peuvent réduire le problème d’aléa moral en demandant des fonds propres ou une garantie (ou collatéral) que seules les personnes les plus aisées sont capables de fournir.

    	Les banques sont « trop grosses pour faire faillite » si elles sont trop importantes pour la poursuite du fonctionnement de l’économie, de sorte que l’État ne peut pas se permettre de les laisser faire faillite.

    	Ces banques peuvent faire des prêts plus risqués, car elles savent que l’État les sauvera si elles font faillite.
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12.8 Les limites des marchés

Les marchés pourraient sembler omniprésents dans l’économie, mais ce n’est pas le cas. Rappelez-vous l’image d’Herbert Simon dans l’Unité 6 où un Martien contemplait l’économie. Le Martien voit principalement des champs verts, qui représentent des entreprises. Elles sont connectées par des lignes rouges représentant des achats et des ventes sur les marchés, mais de nombreuses décisions d’allocation des ressources sont faites au sein des entreprises. Les familles, de manière similaire, n’allouent pas les ressources entre parents et enfants via des actes d’achat et de vente. Les États utilisent le processus politique plutôt que la concurrence de marché pour déterminer où et par qui les écoles seront construites et les routes entretenues.

Pourquoi certains biens et services sont-ils alloués par les marchés, tandis que les entreprises, les familles ou les États en allouent d’autres ? Cette question n’est pas nouvelle et a deux réponses simples.

Premièrement, certains types d’activités sont mieux exécutés par les familles, d’autres par les États, d’autres par les entreprises et d’autres encore par les marchés. Il est difficile d’imaginer, par exemple, comment la conception et l’éducation des enfants pourraient être efficacement menées par les entreprises ou les marchés. Une combinaison des familles et de l’État (la scolarisation) assure ces tâches dans la plupart des sociétés.

Qu’est-ce qui détermine l’équilibre entre les entreprises et les marchés ?

Ronald Coase a donné une explication de l’importance relative des entreprises et des marchés. Les entreprises existent parce que pour certaines choses, la production en interne est plus profitable que l’achat de ces choses. L’étendue du marché est déterminée par la décision de l’entreprise de produire ou d’acheter tel ou tel composant d’un produit. Coase expliquait que les frontières de cette séparation entre l’entreprise et le marché sont déterminées par les coûts relatifs des options « le faire » et « l’acheter ».

L’explication de Coase souligne un point important, souvent oublié lors des débats parfois animés sur les mérites des systèmes d’organisation décentralisés tels les marchés, par opposition à des systèmes plus centralisés tels les États. Il a montré qu’il est certaines choses pour lesquelles les systèmes centralisés (comme l’entreprise) sont plus performants, et qu’il en est d’autres qui sont mieux gérées par le marché. La beauté de cette démonstration réside dans le fait que ce n’est pas un jugement établi par un observateur possiblement biaisé : c’est le verdict du marché lui-même. La concurrence entre les entreprises punit en fin de compte celles qui abusent de l’option « le faire » en élargissant trop les frontières du système centralisé par une expansion interne. De la même manière, la concurrence de marché punit les entreprises qui ne profitent pas de la prise de décision centralisée en optant excessivement pour l’option « l’acheter ».

La seconde réponse à la question de pourquoi certains biens et services sont alloués par les marchés tandis que d’autres le sont par d’autres institutions, est assez différente de l’explication de Coase sur les frontières de l’entreprise. Les gens sont en désaccord sur la place qu’il convient d’accorder au marché. D’aucuns pensent que certaines choses actuellement en vente devraient être allouées par d’autres moyens, tandis que d’autres pensent que les marchés devraient jouer un rôle encore plus important dans l’économie.


	biens tutélaires
	Les biens et services qui devraient être fournis à tous, indépendamment de leur capacité à payer.



Ceux qui voudraient limiter l’étendue des marchés font généralement valoir deux arguments :


  	Marchés répugnants : la vente de certains biens et services sur des marchés – organes vitaux, êtres humains – viole une norme éthique ou porte atteinte à la dignité des personnes impliquées.

  	Biens tutélaires : une idée largement répandue est que certains biens et services (appelés biens tutélaires) devraient être fournis à tous indépendamment de leur capacité ou de leur volonté de payer.



Marchés répugnants

Dans la plupart des pays, il existe des institutions solides qui donnent le droit aux parents d’abandonner volontairement leur enfant afin qu’il soit adopté. En revanche, les lois interdisent généralement aux parents de vendre leurs nouveau-nés. La gestation pour autrui à visée commerciale – un couple en paye un autre pour leur fournir un nouveau-né – est illégale dans la plupart des pays (mais elle est autorisée dans certains États américains, en Inde et en Russie).

Pourquoi la plupart des pays interdisent-ils l’achat et la vente de bébés ? N’est-il pas vrai qu’un marché des nouveau-nés conduirait à des gains mutuels pour des parents désireux de vendre et pour ceux désireux d’acheter ?

Presque tous les pays interdisent la vente d’organes humains pour la transplantation. Néanmoins, un raisonnement économique pourrait soutenir que ce serait une erreur que d’empêcher ces transactions si les deux parties sont volontaires.

Une raison pour laquelle nous pourrions opposer à cela est que la vente pourrait ne pas être vraiment volontaire, car la pauvreté pourrait forcer les personnes à s’engager dans une transaction qu’ils pourraient ensuite regretter. Une seconde raison tient à la croyance qu’accorder un prix à un bébé ou à un organe viole le principe de dignité humaine. Cela corrompt nos comportements envers les autres.

Alvin Roth, un économiste lauréat du prix Nobel, désigne ces marchés sous le terme de marchés répugnants.5

Les philosophes Michael Walzer et Michael Sandel se sont interrogés sur les limites morales des marchés. Certaines transactions de marché sont en contradiction avec la façon dont nous considérons l’humanité, comme le fait d’acheter et de vendre des personnes comme esclaves ; d’autres avec les principes de la démocratie, comme le fait d’autoriser les électeurs à vendre leurs votes. Nous avons vu certains avantages liés au fait d’allouer les ressources via des marchés et le système des prix. Dans cette analyse, nous avons implicitement supposé que l’échange d’un bien contre de l’argent n’avait pas d’incidence sur la valeur intrinsèque que lui accordent l’acheteur et le vendeur.6 7


    
        

        
    

    
        Michael Sandel teste les limites morales de son audience dans son TED Talk « Pourquoi nous ne devrions pas faire confiance aux marchés pour notre vie civique ».
    



Mais l’attitude des parents envers les bébés et l’idée que les électeurs se font de leurs droits démocratiques pourraient être modifiées s’ils pouvaient être achetés ou vendus. Lorsque l’on se demande s’il serait avantageux ou non d’introduire un nouveau marché ou des incitations monétaires, il faut se demander si cela pourrait faire disparaître des normes sociales ou des préférences éthiques.

Biens tutélaires

Certains biens et services sont considérés comme spéciaux car ils devraient être accessibles à tous, même à ceux qui n’ont pas la capacité ou le désir de les payer. Ils sont appelés biens tutélaires et sont fournis par les États plutôt que par un marché régi par la disposition à payer.

Dans la plupart des pays, l’enseignement primaire est gratuit pour tous les enfants et financé par l’impôt. Les soins de santé de base – au moins les soins d’urgence – sont souvent également accessibles à tous, indépendamment de la capacité à payer. Dans la plupart des pays, il en va de même pour l’aide juridictionnelle lors d’un procès : une personne ne pouvant pas payer un avocat se voit assigner une représentation juridique gratuitement. La sécurité personnelle – la protection contre les agressions criminelles ou les incendies domestiques, par exemple – est généralement en partie assurée par les services de police-secours et des sapeurs-pompiers fournis par l’État.

Pourquoi les biens tutélaires devraient-ils être fournis gratuitement ? Les personnes à revenu modeste n’ont pas accès à de nombreuses choses. Elles vivent généralement dans des logements de faible qualité voire insalubres et ont très peu l’occasion de voyager pour le plaisir. Pourquoi les soins de santé de base et la scolarisation, la représentation juridique et les services de police et de protection contre les incendies sont-ils différents ? La réponse est que dans la plupart des pays, ces biens et services sont considérés comme le droit de chaque citoyen.


  Exercice 12.9 Capitalisme entre adultes consentants

  Tous les contrats impliquant des échanges volontaires entre adultes consentants devraient-ils être autorisés ?

  Indiquez ce que vous pensez des échanges (hypothétiques) suivants ? Pour chaque échange, vous pouvez supposer que les personnes adultes concernées sont saines d’esprit, rationnelles et ont réfléchi aux alternatives et aux conséquences de leurs actes. Dans chacun des cas, décidez si vous approuvez et, lorsque vous n’approuvez pas, si vous pensez que la transaction devrait être interdite. Dans chacun des cas, expliquer pourquoi l’échange décrit génère des avantages mutuels (c’est-à-dire il s’agit d’une amélioration au sens de Pareto par rapport à l’interdiction de l’échange).

  
    	On a découvert une procédure médicale compliquée pouvant guérir une forme rare de cancer chez des patients qui autrement mourraient très certainement. Du fait du manque de personnel, il est impossible de traiter tous ceux qui pourraient bénéficier de cette procédure et l’hôpital a donc mis en place une politique de « premier arrivé, premier servi. » Ben, un riche patient figurant en bas de la liste, propose de payer Aisha, pauvre mais figurant en haut de la liste, 1 million de dollars pour échanger leurs places. Si Aisha meurt (ce qui est très probable), ses enfants hériteront de l’argent. Aisha accepte.

    	Melissa a 18 ans. Elle vient d’être acceptée dans une bonne université, mais ne dispose d’aucune aide financière, et ne peut en recevoir aucune. Elle signe un contrat de 4 ans pour être strip-teaseuse sur Internet et commencera ce travail lorsqu’elle aura 19 ans. L’entreprise paiera ses frais de scolarité.

    	Vous êtes en train de faire la queue pour acheter des tickets de cinéma pour une séance qui est presque complète. Quelqu’un en fin de queue s’approche de la personne devant vous et lui offre 25 dollars pour échanger leurs places dans la queue (il prend sa place, devant vous, et elle prend la sienne, en fin de queue).

    	Une personne neutre politiquement, qui ne vote jamais, accepte lors d’une élection de voter pour le candidat lui donnant le plus d’argent.
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12.9 Défaillances de marché et politiques publiques

La Figure 12.13 rassemble les exemples que nous avons vus et dans lesquels les marchés ne parviennent pas à allouer les ressources de façon efficace. À première vue, ils semblent différents les uns des autres, mais pour chacun d’entre eux, on peut identifier un bénéfice ou un coût externe qu’un décideur ne prend pas en compte. Le tableau de la Figure 12.14 montre que la cause principale des défaillances de marché est un problème d’information : un aspect important d’une interaction ne peut pas être observé par l’une des parties ou ne peut pas être vérifié par un tribunal.

La Figure 12.13 montre également quelques solutions possibles. Les États jouent un rôle important dans l’économie en tentant de réduire les inefficacités associées à de nombreuses formes de défaillance de marché. Cependant, les mêmes problèmes d’information peuvent entraver un État qui souhaite mettre en place des taxes, subventions ou interdictions pour faire mieux que l’allocation de marché. Par exemple, l’État français a fini par décider d’interdire l’utilisation du chlordécone plutôt que de rassembler les informations nécessaires à l’élaboration d’une taxe sur la production des bananes ou de fournir une compensation aux pêcheurs.

Parfois, une combinaison de plusieurs solutions est le meilleur moyen de traiter ces problèmes d’information et les défaillances de marché qui en résultent. Un exemple est fourni par l’assurance automobile. Dans la plupart des pays, l’assurance responsabilité civile (couvrant les dommages subis par des tiers) est obligatoire afin d’empêcher le problème de sélection adverse qui aurait lieu si seuls les conducteurs accidentogènes souscrivaient une assurance. Afin de résoudre le problème d’aléa moral des actions cachées, les assureurs demandent parfois l’installation d’un dispositif de surveillance de manière à ce que des habitudes de conduite prudentes représentent une partie exécutoire du contrat d’assurance.





  
    
      	Décision
      	Comment cela affecte autrui
      	Coût ou bénéfice
      	Défaillance de marché (mauvaise allocation des ressources)
      	Solutions possibles
      	Termes utilisés pour ce type de défaillance de marché
    

  
  
    
      	Une entreprise utilise un pesticide qui se répand dans les cours d’eau
      	Dommage causé en aval
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Surutilisation de pesticide et surproduction de la culture qui l’utilise
      	Taxes, quotas, interdictions, négociation, propriété commune de toutes les ressources affectées
      	Effet externe négatif, retombées environnementales
    

    
      	Vous prenez un vol international
      	Augmentation des émissions mondiales de carbone
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Surutilisation des transports aériens
      	Taxes, quotas
      	Nuisance publique, effet externe négatif
    

    
      	Vous allez au travail en voiture
      	Embouteillages pour les autres usagers de la route
      	Coût privé, coût externe
      	Surutilisation de la voiture
      	Péages, quotas, transports publics subventionnés
      	Ressource commune, effet externe négatif
    

    
      	Une entreprise investit dans la R&D
      	D’autres entreprises peuvent exploiter l’innovation
      	Coût privé, bénéfice externe
      	Trop peu de R&D
      	Recherche subventionnée par l’État, subventions pour la R&D, brevets
      	Bien public, effet externe positif
    

    
      	Un employé recevant un salaire fixe décide de l’effort fourni dans son travail
      	Un haut niveau d’effort augmente les profits de l’employeur
      	Coût privé, bénéfice externe
      	Trop peu d’effort, salaire au-dessus du salaire de réserve, chômage
      	Suivi plus efficace, rémunération à la performance, réduction du conflit d’intérêt
      	Contrat de travail incomplet, action cachée, aléa moral
    

    
      	Une personne sachant qu’elle a un problème de santé grave souscrit une assurance
      	Pertes pour l’assureur
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Trop peu de contrats d’assurance offerts, primes d’assurance trop élevées
      	Souscription obligatoire d’une assurance maladie, système public d’assurance maladie, partage obligatoire des informations de santé
      	Marchés manquants, sélection adverse
    

    
      	Une personne ayant souscrit une assurance automobile décide du niveau de risque pris en conduisant
      	Conduire prudemment contribue aux profits de la compagnie d’assurance
      	Coût privé, bénéfice externe
      	Trop peu d’assurances offertes, primes d’assurance trop élevées
      	Installation de dispositifs de surveillance des conducteurs
      	Marchés manquants, aléa moral
    

    
      	L’emprunteur n’est pas assez prudent ou ne fait pas assez d’effort dans le projet financé par le prêt
      	Projet plus susceptible d’échouer, conduisant au non-remboursement du prêt
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Risques excessifs, trop peu de prêts octroyés
      	Redistribuer les richesses, responsabilité commune pour le remboursement des prêts (Grameen Bank)
      	Aléa moral, exclusion du marché du crédit
    

    
      	Une banque « trop grosse pour faire faillite » accorde des prêts risqués
      	Les contribuables supportent les coûts si la banque fait faillite
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Prêts excessivement risqués
      	Régulation des pratiques bancaires
      	Aléa moral
    

    
      	Un monopole, une entreprise produisant un bien différencié ou une entreprise avec un CM décroissant, fixe P > Cm (Unité 7)
      	Prix trop élevé pour certains acheteurs potentiels
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Quantité vendue trop faible
      	Politique de concurrence, propriété publique des monopoles naturels
      	Concurrence imparfaite, coûts moyens décroissants, monopole naturel
    

  





Figure 12.13 
Défaillances de marché et solutions.










  
    
      	Question
      	Réponse
    

  
  
    
      	À quoi sont dues les défaillances de marché ?
      	Les agents, guidés seulement par les prix de marché, ne tiennent pas compte de toutes les conséquences de leurs actions sur autrui
    

    
      	Pourquoi l’effet total de leurs actions sur autrui n’est-il pas pris en compte ?
      	Il y a des bénéfices et des coûts externes qui ne sont pas compensés par des paiements
    

    
      	Pourquoi certains bénéfices ou coûts ne sont-ils pas compensés ?
      	Aucun marché n’existe dans lequel ils peuvent être commercialisés
    

    
      	Pourquoi pas ? Et pourquoi la négociation privée et des paiements ne résolvent-ils pas le problème ?
      	Les droits de propriété et les contrats nécessaires ne peuvent être exécutés par les tribunaux
    

    
      	Qu’est-ce qui empêche les droits de propriété et les contrats d’être exécutoires ?
      	Une information asymétrique ou non vérifiable
    

  





Figure 12.14 
Défaillances de marché et problèmes d’information.






Pour aller plus loin : un rôle élargi pour l’État

La plupart des modèles traités jusqu’ici dans ce cours sont des modèles microéconomiques : cela signifie que ce sont des modèles avec des interactions entre des employeurs et des employés individuels, entre des emprunteurs et des prêteurs individuels, entre des entreprises individuelles et leurs clients et entre des entreprises en concurrence avec d’autres entreprises. Nous avons vu dans cette unité que les problèmes d’inefficacité au sens de Pareto peuvent survenir dans ces interactions et que les États ont un rôle à jouer pour les corriger. Les États traitent également les problèmes d’inégalité et de pauvreté en redistribuant les revenus des ménages plus riches vers les ménages plus pauvres. Cependant, les politiques publiques visent à répondre à de nombreux autres objectifs, dont :


  	La modération des fluctuations de l’emploi et de l’inflation : dans l’Unité 10 vous avez appris qu’à l’exception des plus riches, les gens ne peuvent pas emprunter assez pour lisser suffisamment leur consommation dans le temps en réponse aux changements dans leur situation d’emploi et aux autres chocs. Les États peuvent les y aider en adoptant des politiques qui modèrent les fluctuations des salaires réels et l’emploi (Unités 13-15).

  	Salaires, profits et productivité à long terme : dans les Unités 2, 6 et 9 vous avez vu comment sont déterminés les salaires, les profits et la productivité du travail. Les États jouent un rôle ici aussi, en adoptant des politiques qui auront une incidence sur le pouvoir de négociation des employeurs et de leurs salariés, et en augmentant la productivité du travail.



Comprendre ces aspects de politique publique ainsi que les politiques concernant l’économie mondiale, l’environnement, l’inégalité et l’innovation, nécessite que nous développions maintenant un modèle de l’économie dans son ensemble, parfois appelé macroéconomie. Notre compréhension du marché du travail des Unités 6 et 9, du marché du crédit avec l’Unité 10 et cette unité et du processus d’innovation grâce à l’Unité 2 nous fournit les fondations pour comprendre le fonctionnement de l’économie considérée comme un tout. Ce sera le thème de la prochaine unité.


  Exercice 12.10 Défaillance de marché

  Construisez un tableau similaire à celui de la Figure 12.13 afin d’analyser les possibles défaillances de marché liées aux situations ci-dessous. Dans chacun des cas, quels sont les marchés ou les contrats inexistants ou incomplets ?

  
    	Vous inoculez à votre enfant un vaccin très coûteux contre une maladie infectieuse.

    	Vous utilisez de l’argent emprunté à une banque pour l’investir dans un projet très risqué.

    	Un chalutier quitte les eaux côtières de son pays, qui sont en surpêche, pour aller pêcher dans les eaux internationales.

    	L’aéroport d’une ville augmente le volume des vols commerciaux en autorisant les départs de nuit.

    	Vous contribuez à une page Wikipédia.

    	Un État investit dans la recherche sur la fusion nucléaire.

  



12.10 Conclusion

Les allocations de marché inefficaces au sens de Pareto (défaillances de marché) peuvent résulter d’une concurrence limitée, de coûts moyens décroissants avec le niveau de production ou d’effets externes. Les externalités apparaissent lorsque certains aspects d’un échange ne sont pas couverts par des droits de propriété ou des contrats exécutoires, en raison d’une information asymétrique ou non vérifiable. On peut ici penser à l’emploi, au crédit et aux contrats d’assurance (qui peuvent être affectés par des problèmes d’aléa moral et de sélection adverse) ainsi qu’aux biens et nuisances publics (tels le savoir et la pollution).

La négociation coasienne comme les taxes pigouviennes et les subventions peuvent améliorer les allocations de marché dans ces cas, mais elles sont limitées par les mêmes problèmes d’information asymétrique et non vérifiable à l’origine des défaillances de marché.

Le caractère « répugnant » de certains échanges et autres formes d’objections morales à échanger certains biens contre de l’argent, ainsi que les effets d’éviction des incitations monétaires, fournissent des raisons expliquant pourquoi certains biens et services ne sont pas alloués via les marchés.


  Concepts introduits dans l’Unité 12

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Défaillance de marché

    	Effet externe (externalité)

    	Coût marginal social

    	Taxe pigouvienne (ou subvention pigouvienne)

    	Négociation coasienne

    	Asymétrie d’information

    	Aléa moral

    	Sélection adverse

    	Bien public

    	Marchés répugnants

    	Bien tutélaire
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Note à destination des enseignants

Les différentes manières d’enseigner et d’apprendre à partir de L’ Économie

L’Économie a été testée en environnement scolaire de plusieurs manières, à partir de l’enseignement secondaire jusqu’aux cours de niveau master. Consultez le site internet www.core-econ.org pour retrouver les différentes utilisations des ressources CORE.

Une structure flexible

De nombreuses spécificités rendent notre texte particulièrement flexible et adaptable.

Les unités thématiques

Les Unités 17 à 22 peuvent être enseignées de manière indépendante à la fin du cours, dans le cadre d’un syllabus consacrant un temps supplémentaire à des sujets intéressant particulièrement les étudiants ou en lien avec le domaine d’expertise de l’enseignant(e). Les sujets des unités thématiques ont été traités plus tôt dans le texte, la plupart dès l’Unité 1. Ces unités thématiques font appel à des outils conceptuels et empiriques présentés dans les unités précédentes. Aussi, bien que ces unités soient modulaires par rapport aux autres, elles ne peuvent être enseignées sans avoir couvert les éléments introduits plus tôt dans le texte.

Un apprentissage cumulatif des concepts de base

Les Unités 1 à 16 permettent un apprentissage cumulatif des concepts et outils.

Un classement des thématiques par couleur

Les sujets des unités thématiques apparaissent tout au long des 22 unités. Ainsi, les enseignants souhaitant se focaliser sur les thèmes d’une ou plusieurs unités thématiques peuvent se référer à la table des matières pour identifer facilement les sections pertinentes.

Thèmes et unités thématiques
	                        17: Histoire, instabilité et croissance            
	                        18: Économie mondiale            
	                        19: Inégalités            
	                        20: Environnement            
	                        21: Innovation            
	                        22: Politique et politiques publiques            



Comprendre en quoi L’Économie de CORE est différent

Le texte se concentre sur des données et des faits de l’économie, à travers le monde et l’Histoire. Il est toujours motivé par des questions visant à expliquer ce que nous observons. La méthode consiste dans un premier temps, à poser des questions intéressantes, puis à introduire des modèles qui aident à y répondre. Des outils classiques tels que l’optimisation sous contrainte sont enseignés pour montrer leur éclairage des problèmes réels. Les sciences économiques, en tant que discipline, s’ancrent dans un contexte social, politique et éthique où les institutions jouent un rôle important.

CORE apprend aux étudiants à penser comme un économiste :


  	Commencez par une question et analysez les faits et données associés.

  	Construisez un modèle qui permette de comprendre ce que vous observez.

  	Évaluez de manière critique le modèle : est-ce qu’il répond à la question et explique les faits et données associés ?



La Figure A permet de comprendre la structure du texte en la comparant avec les manuels d’économie standards.





  
    
      	Ouvrages standards
      	L’Économie de CORE
    

  
  
    
      	Partie 1. Qu’est-ce que l’économie ?
      	Unité 1. Les grandes questions sur l’économie
    

    
      	Partie 2. L’offre et la demande
      	Unités 2–3. La prise de décisions économiques
    

    
      	Partie 3. Choix de production et marchés des facteurs
      	Unités 4–6. Relations et interactions économiques
    

    
      	Partie 4. Au-delà de la concurrence pure et parfaite
      	Unités 7–10. Les marchés
    

    
      	Partie 5. Microéconomie et politique publique
      	Unités 11–12. Dynamiques de marché, bon fonctionnement et défaillances
    

    
      	Partie 6. La croissance de long terme
      	Unités 13–15. L’économie agrégée dans le court et le moyen termes
    

    
      	Partie 7. Fluctuations de court terme et politiques de stabilisation
      	Unité 16. L’économie agrégée dans le long terme
    

    
      	Partie 8. Applications macroéconomiques
      	Unités thématiques 17–22
    

  





Figure A 
Comparaison des ouvrages standards avec L’Économie.






Nous résumons, pour les huit parties à droite de la Figure A, les concepts centraux de chaque unité.


  	L’économie

Unité 1 La vue d’ensemble sur l’évolution de l’économie mondiale jusqu’à la situation que nous lui connaissons aujourd’hui.

  	Choix économiques (un acteur individuel)

Unité 2 Choix d’une technologie, étant donné les prix des facteurs : faire du mieux possible : incitations, rentes d’innovation. Équilibre.

Unité 3 Temps de travail : faire du mieux possible au sein d’un ensemble des possibles : courbes d’indifférences, frontière des possibles, TMS =  TMT.

  	Relations et interactions économiques

Unité 4 Interactions stratégiques : faire du mieux possible étant donné les actions des autres : dilemmes sociaux, intérêt individuel, intérêt social, altruisme, biens publics, effets externes (externalités).

Unité 5 Échange bilatéral : faire du mieux possible étant donné les actions des autres et les règles du jeu : institutions, pouvoir de négociation, efficacité au sens de Pareto, équité.

Unité 6 Relation d’emploi : faire du mieux possible étant donné les actions des autres et les règles du jeu lorsque les contrats sont incomplets.

  	Les marchés

Unité 7 Entreprise produisant un bien différencié et fixant le prix : maximisation du profit (courbes de demande et d’isoprofit) ; coûts, concurrence, défaillance de marché.

Unité 8 Offre et demande ; absence d’influence sur les prix et marchés en concurrence : les prix comme messages. Équilibre concurrentiel ; entreprises preneuses de prix et efficacité au sens de Pareto.

Unité 9 Marché du travail : de la fixation des salaires (Unité 6) et des prix (Unité 7) à l’économie dans son ensemble.

Unité 10 Marché du crédit : lissage de la consommation ; prêt et emprunt ; contrats incomplets ; monnaie et banques.

  	Dynamiques de marché, bon fonctionnement et défaillances

Unité 11 Recherche de rente, fixation des prix et dynamiques de marché : les rentes et l’équilibre de court et de long termes. Les prix comme messages. Bulles. Marchés qui ne parviennent pas à l’équilibre.

Unité 12 Marchés, efficacité et politiques publiques : droits de propriété, contrats incomplets, externalités.

  	L’économie agrégée à court et moyen termes

Unité 13 Fluctuations économiques et demande arégée : lissage de la consommation et ses limites, la volatilité des investissements comme problème de coordination, mesure de l’économie agrégée.

Unité 14 Politiques budgétaires et emploi : composantes de la demande agrégée, multiplicateur, chocs de demande, finances publiques, politiques budgétaires.

Unité 15 Politique monétaire, chômage et inflation : courbe de Phillips, anticipations et chocs d’offre, ciblage de l’inflation, mécanismes de transmission, dont le taux de change.

  	L’économie agrégée à long terme

Unité 16 Changement technologique et emploi : fonction de production agrégée et croissance de la productivité. Création et destruction d’emplois. Institutions et comparaison des performances économiques.

  	Les unités thématiques de CORE : application des modèles à des thèmes spécifiques

Unité 17 Cent ans d’histoire économique de la Grande Dépression à la crise financière mondiale

Unité 18 Mondialisation – commerce, migration et investissement

Unité 19 Inégalités

Unité 20 Protection et effondrement de l’environnement

Unité 21 Innovation, propriété intellectuelle et l’économie de réseau

Unité 22 Politique, économie et politiques publiques



Options pour la structure du cours

Différents types de cours se sont basés sur ce livre. Sur notre site Internet, vous pouvez consulter des études de cas d’enseignants qui ont adapté L’Économie à des besoins spécifiques.

Un premier cours (une année)

L’Économie peut être enseigné dans le cadre d’un cours d’économie dispensé sur une année, comme ce fut le cas avec les précédentes versions de l’eBook, à University College London (UCL), Birkbeck, University of London, Azim Premji University (Bangalore) et ailleurs. Un cours annuel enseignerait les 16 premières unités et conclurait avec une, plusieurs, voire toutes les unités thématiques (en consacrant 2 semaines ou plus à chacune, si le temps imparti le permet). Travailler trois ou quatre semaines sur une des unités thématiques est une opportunité pour aborder des outils additionnels ou demander aux étudiants de faire des recherches.

Une introduction à la microéconomie (un semestre)

L’École d’économie de Toulouse (TSE) et Lahore University of Management Sciences utilisent L’Économie comme introduction à la microéconomie. Un tel cours pourrait enseigner les Unités 1 et 3 à 12, tandis que les semaines restantes seraient consacrées à une combinaison de l’Unité 2 avec l’Unité thématique 21, ou les Unités thématiques 17 à 20.

Une introduction à la macroéconomie (un semestre)

Une introduction à la macroéconomie basée sur l’ouvrage CORE a été enseignée sur un semestre à Sciences Po Paris ainsi qu’au Middlebury College (Vermont, États-Unis). Une configuration de cours possible reposerait sur les Unités 1 et 2 ; la révision des concepts d’ensemble des possibles et de courbe d’indifférence à partir de l’Unité 3 ; l’Unité 6 (fixation des salaires) ; 7 (fixation des prix) ; 9 et 10, 13 à 17, plus une sélection des Unités thématiques 18-22, en incluant potentiellement les ressources sur les dynamiques de déséquilibre de l’Unité 11.

Une introduction à l’économie (un semestre)

Une telle introduction a été enseignée à Humboldt University à Berlin, University of Sydney et University of Bristol. Présenter les concepts essentiels de la discipline en un seul semestre représente un vrai défi, mais cela peut être fait (en 14 semaines) en utilisant les Unités 1, 3 à 10, 12 à 16, puis en finissant avec l’Unité 17 (une application de la macroéconomie) ou l’une des unités thématiques, en mettant en exergue des applications microéconomiques.

Cours de master en politique publique

Ce cours a été utilisé à la School of International and Public Affairs à Columbia University, la School of Public Policy à Central European University et la Sol Price School of Public Policy à University of Southern California, parmi d’autres. Les syllabus correspondants sont des variantes des options précédemment citées et mobilisent l’analyse fine des enjeux de politiques publiques réalisée dans les unités thématiques.

Au lycée

Des lycées, comme la St Paul’s School à Londres et la Melville Senior High School en Australie-Occidentale, ont utilisé quelques parties de cet ouvrage pour des activités d’approfondissement à destination des élèves les plus avancés.

Options pédagogiques

L’Économie permet également différentes approches d’enseignement, en lien avec les récents développements dans les méthodes pédagogiques.

Enseignement traditionnel

Ces ressources peuvent être enseignées d’une manière traditionnelle avec la dimension théorique importante de chaque unité couverte dans des cours magistraux et des séances de travaux dirigés renforçant, détaillant et prolongeant cette dimension avec des problèmes et exercices.

Jeux en classe et expériences

La dimension empirique mise en avant dans L’Économie, ainsi que l’inclusion de nombreux éléments de la théorie des jeux encouragent une approche plus active pour l’apprentissage des étudiants à travers la réalisation de jeux et d’expériences en classe, et un apprentissage fondé sur de vrais problèmes et la mobilisation de vraies données. Des bases de données et des idées pour des jeux en classe sont disponibles sur notre site Internet dans la rubrique réservée aux enseignants, afin de vous aider à intégrer ces méthodes dans votre enseignement.

Le concept de classe inversée

Un apprentissage actif en classe peut être encouragé par une approche « inversée », selon laquelle les cours magistraux traditionnels sont remplacés par des séances interactives basées sur des problématiques, des jeux ou des discussions. Dans ces approches pédagogiques, des ressources (lecture, quizz, ou vidéos, par exemple) sont assignées aux élèves avant la classe, et servent de base aux discussions et activités en classe. Des logiciels de vote en classe (ou d’autres systèmes de sondage des étudiants) peuvent être utilisés pour tester l’implication des étudiants dans les tâches qui leur sont confiées, à travers des quizz ou des jeux. Des exercices de manipulation de données peuvent ensuite être utilisés pour renforcer et approfondir leurs connaissances. L’Économie est idéale pour cette approche, car les unités sont construites à partir d’études de cas réels et de narrations, complétées ensuite par la sélection et l’utilisation d’outils théoriques appropriés pour la compréhension de ces cas, et enfin la théorie sous-jacente détaillée.

Une manière de mettre en place cette « inversion » consiste à encourager les étudiants à lire les narrations et les études de cas historiques avant la classe et réfléchir à des outils économiques qui pourraient expliquer ces cas. L’utilisation et la compréhension détaillée de la théorie peuvent ensuite être développées en classe via un travail de données ciblé et des jeux avec les étudiants. Les expériences dans de nombreuses classes avec les versions beta de L’Économie semblent indiquer que les étudiants sont plus enclins à lire l’eBook avant les cours, qu’avec les manuels habituels. Cette habitude de lecture avant la classe peut être amorcée via un projet collectif multimédia introduit dans plusieurs universités pilotes de CORE.

Comment citer L’Économie

Pour citer L’Économie, nous suggérons de combiner le style de référencement d’un ebook et de traiter chaque unité comme un chapitre, par exemple (en utilisant le style Harvard) : Bowles, S., Carlin, W. et Stevens, M. (2017). ‘Propriété et pouvoir : gains mutuels et conflit’. Unité 5 dans l’équipe CORE, L’Économie. Disponible à l’adresse : https://www.core-econ.org. [Consulté le (date)].

		

	

    




        
        

	
Leibniz 12.1.1 Effets externes de la pollution

Quand la production ou la consommation d’un bien a un effet sur quelqu’un qui n’est ni un acheteur ni un vendeur, l’allocation de marché du bien ne sera pas Pareto-efficace. Nous démontrons cela mathématiquement dans le cas de la production de bananes qui utilise un pesticide, le Weevokil, qui pollue les eaux des pêcheurs du voisinage. La quantité de bananes produite et vendue est supérieure au niveau Pareto-efficace.


	Pareto-efficace
	Une allocation ayant la propriété qu’il n’y a aucune allocation alternative techniquement possible qui serait plus avantageuse pour au moins une personne sans que quelqu’un d’autre n’en pâtisse.



Dans le supplément Leibniz 8.5.1, nous avons analysé les gains à l’échange sur le marché du pain en calculant le surplus total, égal à la somme du surplus du consommateur et du surplus du producteur. Nous avons montré que l’allocation découlant d’un équilibre de marché en cas de concurrence parfaite maximisait le surplus total. Il s’en suit qu’à cette allocation, il n’est pas possible d’améliorer le bien-être d’un consommateur ou d’une entreprise (c’est-à-dire d’augmenter le surplus d’un individu) sans détériorer le bien-être d’au moins un autre consommateur ou une autre entreprise. En supposant que ce qui se passe sur ce marché n’affecte personne d’autre que les acheteurs et vendeurs qui y participent, on peut dire que l’allocation d’équilibre est Pareto-efficace.

Pour analyser le cas de la production de bananes sur l’île des Caraïbes où le Weevokil est utilisé, nous adoptons la même approche, à savoir la détermination du surplus total résultant de la production et de la vente de bananes. Mais il y a une différence importante. La production de bananes affecte les vendeurs et les acheteurs de bananes, mais elle a aussi un effet externe négatif sur les pêcheurs — le coût de la pollution de l’eau par le pesticide. Quand nous calculons le surplus total nous devons donc prendre en compte également les coûts pour les pêcheurs.

Il y a une autre différence entre le modèle du marché du pain et le modèle de production de bananes. Nous supposons que quel que soit le nombre de bananes produites sur l’île, elles peuvent être vendues sur le marché de gros mondial à un prix constant, 
. C’est une hypothèse raisonnable tant que l’île ne produit qu’une petite part de la production mondiale de bananes. Cela signifie que les décisions prises sur l’île concernant la production de bananes ne changent pas le surplus obtenu par les consommateurs, qu’ils vivent sur l’île ou autre part dans le monde. Nous n’avons donc pas besoin d’inclure le surplus du consommateur dans notre analyse. Remarquez que cette hypothèse est une simplification utile, mais qu’il serait très simple d’adapter le modèle au cas où l’île serait un producteur de bananes important.

Dans l’ensemble, donc, le surplus total (souvent appelé surplus social dans ce contexte) de la production de bananes correspond à la somme du surplus du producteur et du surplus obtenu par les pêcheurs. Cependant, puisque l’effet sur les pêcheurs est négatif, nous écrivons le surplus social de la manière suivante :



Le surplus du producteur est calculé exactement comme dans le Leibniz 8.5.1. Il est égal aux recettes des producteurs de bananes moins leur coût total de production. Si 
 tonnes de bananes sont produites et vendues, le surplus du producteur est :



Ici, 
 est le coût total privé de la production de bananes. Dans le vocabulaire économique, les coûts et bénéfices privés d’une décision correspondent aux coûts et bénéfices allant à celui qui a pris la décision. Soit 
 le coût externe imposé aux pêcheurs quand 
 tonnes de bananes sont produites. Nous pouvons dire que le coût social de la production de bananes est 
, la somme des coûts privés et externes.

Le surplus social 
 est alors :



Les dérivées des trois fonctions de coût, 
, 
 et 
, correspondent respectivement au coût marginal social (CmS), au coût marginal privé (CmP) et au coût marginal externe (CmE). Nous supposons que 
 pour tout 
, ce qui signifie que CmE est positif et que CmS et CmP sont croissants en 
. 
 et 
 sont donc des fonctions convexes.

Par conséquent, 
 est une fonction concave et le surplus social est maximisé au niveau de production 
 qui résout la condition de premier ordre 
. En dérivant l’expression de 
 ci-dessus, on trouve que 
 correspond au niveau de production où le coût marginal social des bananes est égal au prix :



Puisque le surplus social est maximisé à 
, nous savons que lorsqu’un autre niveau de production est choisi, par exemple pour améliorer le bien-être des pêcheurs (en réduisant leur coût), cela détériore la situation des plantations. 
 est donc le niveau de production Pareto-efficace.

Cependant, 
 n’est pas la quantité qui sera produite à l’équilibre. Les plantations de bananes sont des entreprises qui maximisent leurs profits et elles sont preneuses de prix, puisque quelle que soit la quantité de bananes qu’elles produisent, le prix auquel une tonne de bananes peut être vendue est 
. Elles choisissent donc leur production de sorte que leur coût marginal privé soit égal au prix du marché, et la courbe d’offre du marché correspond donc à la courbe de coût marginal privé. La production totale 
 des plantations satisfait l’équation :



Afin de comparer le niveau de production de l’équilibre privé 
 au niveau de production Pareto-efficace 
, considérez la dérivée du surplus social :



Puisque CmE est positif, il s’en suit que :



Et comme 
 est une fonction concave (
 diminue quand 
 augmente), nous en déduisons que :



Cette inégalité nous dit que les producteurs de bananes produisent trop de bananes selon le critère de Pareto-efficacité. On peut observer ce résultat dans la Figure 12.2 du texte, reproduite ci-dessous en tant que Figure 1. Dans ce graphique, vous pouvez reconnaître les caractéristiques du problème que nous avons analysé mathématiquement ci-dessus :


  	Le coût marginal social 
 et le coût marginal privé 
 augmentent avec la production.

  	Le coût marginal social est supérieur au coût marginal privé, et la différence correspond au coût marginal externe.

  	Le niveau de production Pareto-efficace 
 est celui où le coût marginal social est égal au prix. Dans ce graphique, 
 et 
.

  	Les plantations produiront 
, là où le coût marginal privé est égal au prix. Dans le graphique, 
 ; elles produisent plus que le niveau Pareto-efficace.






            [image: Le choix des plantations pour le niveau de production de bananes. ]



Figure 1 
Le choix des plantations pour le niveau de production de bananes.
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Comment le marché du travail pour l’ensemble de l’économie détermine les salaires, l’emploi et la répartition des revenus.


  	Le marché du travail fonctionne d’une manière assez différente du marché du pain décrit dans l’unité précédente car les entreprises ne peuvent pas directement acheter le travail des employés, mais seulement leur temps.

  	Comme nous l’avons vu dans l’Unité 6, le modèle principal–agent est utilisé pour expliquer le conflit d’intérêt entre l’employeur et l’employé relatif à l’intensité de l’effort fourni par l’employé, et montrer pourquoi ce problème ne peut pas être résolu par un contrat.

  	Le résultat du processus de formation des salaires dans toutes les entreprises de l’économie est décrit par la courbe des salaires qui représente le salaire associé à chaque taux de chômage.

  	Les prix auxquels les entreprises font payer leurs produits sont influencés par la demande pour leurs biens et par le coût du travail, le salaire.

  	Le résultat du processus de formation des prix dans toutes les entreprises est décrit par la courbe des prix qui représente le niveau de salaire réel compatible avec le taux de marque qui maximise le profit de l’entreprise étant donné les coûts de production.

  	L’excès d’offre de travail (chômage involontaire) est une caractéristique des marchés du travail, même à l’équilibre.

  	Si la demande agrégée de biens et services est trop faible, le chômage dépassera son niveau d’équilibre et pourrait persister.

  	Les syndicats et les politiques publiques peuvent influencer l’équilibre du marché du travail.



Comme dans de nombreuses régions du monde, l’exploitation minière était un mode de vie pour Doug Grey, un foreur qui manœuvrait des grues géantes dans les mines du Territoire du Nord en Australie. Dans les années 1990, il a participé à la construction de la mine de zinc de la rivière MacArthur, l’une des plus grandes du monde, dans laquelle son fils Rob a trouvé son premier emploi. « J’ai fini par conduire des camions de transport de minerais, se souvenait Rob, c’était une formidable opportunité. »

À l’époque, il semblait que Rob était né au bon moment : il entrait sur le marché du travail juste au moment où s’amorçait le boom mondial des ressources naturelles, tiré par la demande de l’économie chinoise en croissance rapide. Rob vécut en Thaïlande pendant un temps, dépensant peu et prenant l’avion pour se rendre à son travail à Borroloola.

À peu près au moment où Rob commença à travailler, Doug, son père, accepta un emploi à la mine de fer de Pilbara en Australie-Occidentale. Ce travail était payé près du double du revenu moyen d’une famille australienne de l’époque. Le père et le fils mettaient tous les deux de côté une épargne considérable.

Mais en 2015 le boom des ressources naturelles n’était plus qu’un lointain souvenir et le prix des minerais et du zinc continuait de s’effondrer. Rob et ses camarades mineurs étaient inquiets. « Tout le monde avait conscience que la crise économique et le prix des matières premières étaient un problème. Nous avions cela dans un coin de nos têtes. » Leur économie idéale ne pouvait pas durer. « Il était […] évident […] que cela allait s’arrêter », disait Doug.

Et c’est en effet ce qu’il se passa : à la fin de l’année 2015, Rob reçut la mauvaise nouvelle : « Deux jours après le début de mes vacances, le directeur général m’a appelé et a dit : Merci pour votre travail, nous avons apprécié travailler avec vous, nous devons vous licencier. » Son père aussi fut licencié.

Conduire des camions de minerais est la passion de Rob et il espère toujours retourner derrière le volant. Mais cela n’est pas près d’arriver, du moins pas à la mine de Pilbara où son père travaillait jadis. Confrontée à l’effondrement de la demande, la société d’extraction a réduit sa production et a également cherché à fortement réduire ses coûts. Dans cette optique, elle a remplacé le travail humain par des machines partout où cela était possible. À Pilbara, il n’y a plus personne au volant des robots-camions géants de minerais qui sont désormais « conduits » par des étudiants à l’aide de joysticks depuis Perth, à 1 200 km de là (nous reviendrons sur ce processus d’automatisation et ses effets sur le marché du travail dans les Unités 16 et 19).

Le sort économique de la famille Grey – son ascension et sa chute – est intimement lié au fonctionnement du marché du travail dans le secteur minier et celui du bâtiment de l’Australie-Occidentale et du Territoire du Nord. La Figure 9.1 montre que ce qu’elle a vécu est loin d’être un cas isolé. L’explosion des prix des minerais (figure du haut) a rendu l’exploration minière extrêmement rentable, ce qui a généré une forte demande de main-d’œuvre et a finalement absorbé tout le stock de foreurs et de conducteurs de camions au chômage. Les compagnies minières n’avaient pas d’autre choix que de payer des salaires extraordinairement élevés, et tant que le boom de l’exploitation minière dura, les compagnies restèrent hautement rentables.

La baisse des prix des matières premières s’amorça à la mi-2011 et le chômage commença à s’élever. La bonne fortune de la famille Grey dura encore quatre ans.





            [image: Revenu réel hebdomadaire des hommes en Australie-Occidentale (axe de gauche), prix mondial du minerai de fer et taux de chômage en Australie (axe de droite), 1989–2015 ]



Figure 9.1 
Revenu réel hebdomadaire des hommes en Australie-Occidentale (axe de gauche), prix mondial du minerai de fer et taux de chômage en Australie (axe de droite), 1989–2015.






Australian Bureau of Statistics et Fonds Monétaire International Remarque : Les taux de chômage sont désaisonnalisés.
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Revenus hebdomadaires



Le graphique représente le revenu réel hebdomadaire des hommes en Australie-Occidentale ainsi que le prix mondial du minerai de fer dans la figure du haut et le taux de chômage australien dans la figure du bas.






Australian Bureau of Statistics et Fonds Monétaire International Remarque : Les taux de chômage sont désaisonnalisés.









            [image: La croissance ralentit, le chômage augmente : Suite au pic des prix du minerai de fer, la croissance des salaires réels a ralenti et le chômage a amorcé sa hausse. ]



La croissance ralentit, le chômage augmente



Suite au pic des prix du minerai de fer, la croissance des salaires réels a ralenti et le chômage a amorcé sa hausse.






Australian Bureau of Statistics et Fonds Monétaire International Remarque : Les taux de chômage sont désaisonnalisés








Dans cette unité, nous décrivons le fonctionnement du marché du travail et pourquoi, même à l’équilibre, l’offre de travail (le nombre de personnes cherchant un emploi) est supérieure à la demande de travail (nombre d’emplois offerts). Dans cette situation, ceux qui n’ont pas de travail sont désignés comme des chômeurs involontaires (pour les distinguer de ceux qui sont au chômage par choix, mais qui cherchent un emploi).

9.1 Courbe des salaires, courbe des prix et marché du travail

Dans les unités précédentes nous nous sommes intéressés à des marchés spécifiques – l’achat et la vente de pain, par exemple – et parfois à une seule entreprise. Ici nous modélisons le marché du travail de toute une économie, ce qui détermine le niveau de chômage pour la population dans son ensemble. Nous nous intéressons à des entreprises qui fixent les prix et vendent des produits différenciés (décrites à l’Unité 7) et à un grand nombre de travailleurs identiques potentiellement employables par les entreprises à un même salaire fixé par l’entreprise (étudiés à l’Unité 6).


	salaire nominal
	Le montant reçu en paiement d’un travail, dans une monnaie spécifique. Connu également sous le terme : salaire. Voir également : salaire réel.



Nous considérons le cas simple dans lequel le seul facteur de production est la main-d’œuvre, de sorte que le seul coût est le salaire et le profit est déterminé par seulement trois éléments : le salaire nominal (c’est-à-dire, le montant effectif reçu dans une monnaie donnée), le prix auquel l’entreprise vend ses biens et la quantité moyenne produite par un travailleur en une heure.

Le marché du travail

Le marché du travail rassemble deux thèmes précédemment évoqués : l’entreprise et ses employés (Unité 6), l’entreprise et ses clients (Unité 7). Deux choses que vous avez apprises vont être essentielles pour comprendre comment le marché du travail fonctionne.


	rente d’emploi
	La rente économique qu’un travailleur reçoit quand la valeur nette de son emploi excède la valeur nette de son alternative de second rang (c’est-à-dire, être au chômage). Connu également sous le terme : coût de la perte d’emploi.



Entreprises et employés

Afin de motiver les employés à travailler dur et bien, les entreprises doivent fixer un salaire suffisamment élevé pour que les travailleurs perçoivent une rente d’emploi. Cela signifie qu’il y a un coût à perdre son emploi : l’employé a plus à gagner à être employé qu’à se faire renvoyer pour cause d’effort inadéquat. Si le travailleur a de fortes chances de trouver un nouvel emploi en cas de licenciement, ce qui est le cas si le niveau de chômage dans l’économie est bas, il faut un salaire plus élevé pour le faire travailler dur. Pensez à la fixation du salaire comme relevant du travail du service des ressources humaines (RH) de l’entreprise.

Entreprises et clients

En raison de la courbe de demande, lorsque les entreprises fixent le prix des biens qu’elles vendent, elles font face à un arbitrage entre vendre plus de biens et fixer un prix plus élevé. Pour déterminer le niveau auquel fixer le prix, l’entreprise trouve le taux de marque sur les coûts de production qui équilibre les gains tirés d’un prix plus élevé d’une part, et les pertes liées à des volumes de ventes plus faibles d’autre part, afin de maximiser son profit. Ce taux de marque maximisant le profit détermine la répartition des recettes de l’entreprise entre profits et salaires. Pensez à la fixation du prix comme relevant du travail du service marketing de l’entreprise.


	salaire réel
	Le salaire nominal ajusté afin de tenir compte des changements de prix à travers différentes périodes. Il mesure la quantité de biens et de services qu’un travailleur peut acheter avec son salaire. Voir également : salaire nominal.



Salaires et emploi

Nous souhaitons savoir comment le salaire réel et le niveau d’emploi dans l’économie sont déterminés. Gardez en tête que le salaire réel est le salaire nominal divisé par le niveau des prix d’un panier standard de biens de consommation, il est donc conjointement déterminé par le salaire nominal payé par les entreprises et les prix qu’elles fixent. Pensez-y comme deux étapes :


  	D’abord, chaque entreprise décide du salaire qu’elle paye, du prix qu’elle fixe pour ses produits et du nombre d’employés à embaucher.

  	Ensuite, l’addition de toutes ces décisions parmi toutes les entreprises donne l’emploi total dans l’économie et le salaire réel.



Voici comment la première étape (choisir le salaire, le prix et l’emploi) se déroule au sein de chaque entreprise :


  	Le service des ressources humaines (RH) détermine le salaire le plus bas qu’il peut payer : cela ne doit pas saper la motivation des employés à travailler, et sa décision est fondée sur les prix de produits d’autres entreprises, les salaires qu’elles payent et le taux de chômage dans l’économie. C’est le salaire nominal fixé par l’entreprise. Il communique cette information au service marketing.

  	Le service marketing fixe le prix : il est basé sur le salaire nominal de l’entreprise ainsi que la forme et la position de la courbe de demande à laquelle l’entreprise fait face. Par exemple, si la courbe de demande est élastique, ce qui indique une forte intensité de la concurrence venant des autres entreprises, il fixera un prix plus faible. Fixer le prix revient au même que fixer la taille du taux de marque sur le coût d’embauche. Étant donné la position de la courbe de demande qui indique le niveau de la demande agrégée, le service marketing détermine la quantité de production que l’entreprise vendra. Il communique cette information au service en charge de la production.

  	Le service en charge de la production calcule alors combien d’employés doivent être embauchés pour produire la quantité déterminée par le service marketing, sur la base de la fonction de production de l’entreprise.




	courbe de détermination des salaires (courbe des salaires)
	La courbe de détermination des salaires indique le salaire réel nécessaire à chaque niveau d’emploi agrégé pour inciter les travailleurs à travailler dur et bien.
	courbe de détermination des prix (courbe des prix)
	La courbe qui donne le salaire réel payé quand les entreprises choisissent le prix maximisant leurs profits.



La deuxième étape – l’addition des décisions de toutes les entreprises – est plus compliquée. Mais l’idée clé est simple. Une fois que toutes les entreprises de l’économie ont pris leurs décisions de salaire et de prix (taux de marque), la production par travailleur dans l’économie est répartie entre le salaire réel qu’un employé reçoit et le profit réel que le propriétaire reçoit. Si toutes les entreprises appliquent le même prix et fixent le même salaire nominal, alors un salaire réel (W/P) plus élevé implique un taux de marque (1 − (W/P)) plus faible. Pour comprendre comment le salaire réel et l’emploi sont conjointement déterminés sur le marché du travail, nous avons besoin de deux concepts de base :


  	La courbe des salaires : elle donne, pour tout niveau d’emploi agrégé, le salaire réel nécessaire pour donner aux travailleurs les incitations pour travailler dur et bien.

  	La courbe des prix : elle donne le salaire réel payé lorsque les entreprises choisissent le prix maximisant leurs profits.



Dans la section suivante, nous nous intéresserons à la manière dont l’emploi et le chômage sont mesurés. Puis, nous introduirons la courbe des salaires en utilisant le modèle de fixation des salaires de l’Unité 6. Nous décrirons ensuite comment une seule entreprise détermine son niveau d’emploi en utilisant le modèle de fixation des prix de l’Unité 7. Cela justifiera le caractère essentiel de la courbe des prix pour comprendre le marché du travail à l’échelle de l’économie dans son ensemble. Nous montrerons par la suite comment les deux courbes déterminent conjointement le niveau d’équilibre de l’emploi, le salaire réel et la répartition du revenu entre salaires et profits. Enfin, nous utiliserons ce modèle pour explorer les effets des changements de politiques publiques comme la fiscalité des profits des entreprises et des salaires des travailleurs, les subventions à l’embauche pour les entreprises, les changements de l’assurance chômage perçue par ceux qui ne travaillent pas et les changements dans l’intensité de la concurrence entre les entreprises.


  Question 9.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Pour maximiser leurs profits, les entreprises fixent le salaire au niveau auquel les travailleurs sont indifférents entre travailler et ne pas travailler.

    	Les entreprises cherchent à fixer le prix aussi haut que possible.

    	À l’équilibre, le salaire est tel que l’offre et la demande de travail s’égalisent, si bien qu’il n’y a pas de chômage.

    	Si toutes les entreprises fixent le même prix et payent le même salaire nominal, alors plus le salaire réel qu’elles payent est élevé, plus leur taux de marque est faible.

  

  
    	Dans le but de motiver les employés à travailler dur et bien, les entreprises fixent un salaire assez élevé pour que les travailleurs perçoivent une rente d’emploi, c’est-à-dire qu’il y ait un coût non nul à la perte d’emploi.

    	Il y a un arbitrage entre un prix/taux de marque plus élevé et le volume des ventes. Une entreprise choisit le prix auquel son profit est maximisé.

    	À l’équilibre du marché du travail, il y a un chômage involontaire puisque le salaire doit être fixé à un niveau supérieur à celui du plein emploi de manière à motiver les employés à travailler dur et bien.

    	Le salaire réel est W/P alors que le taux de marque est (P − W)/P = 1 − (W/P). Par conséquent, plus le salaire réel est élevé, plus le taux de marque est faible.

  



    18

9.2 Mesurer l’économie : emploi et chômage


	chômage
	Une situation dans laquelle une personne qui a la capacité et la volonté de travailler n’est pas employée.



D’après la définition standardisée de l’Organisation internationale du travail (OIT), les chômeurs sont des personnes qui :


  	sont sans emploi pendant une période de référence (habituellement quatre semaines), c’est-à-dire qu’elles n’ont pas été en situation d’emploi salarié ou de travail indépendant ;

  	sont disponibles pour travailler ;

  	sont activement en recherche d’emploi, ce qui signifie qu’elles ont engagé au cours de la période des démarches spécifiques pour trouver un emploi salarié ou indépendant.




	population en âge de travailler
	Une convention statistique qui, dans plusieurs pays, s’applique à toutes les personnes âgées de 15 à 64 ans.
	population inactive
	Personnes dans la population en âge de travailler qui ne sont ni employées, ni à la recherche active d’un travail rémunéré. C’est le cas, par exemple, des personnes restant à la maison pour élever leurs enfants, qui ne sont pas considérées comme faisant partie de la main d’œuvre et sont par conséquent comptées dans les statistiques comme étant « inactifs ».
	population active
	Le nombre de personnes au sein de la population en âge de travailler qui ont ou aimeraient avoir un emploi rémunéré. Ils sont soit employés (cela inclut les indépendants), soit au chômage. Voir également : taux de chômage, taux d’emploi, taux de participation.



La Figure 9.2 donne un aperçu du marché du travail et montre comment ces éléments s’articulent. Nous commençons par la gauche avec la population. L’encadré suivant montre la population en âge de travailler. C’est la population totale, moins les enfants et les personnes de plus de 64 ans. Elle se divise en deux parties : la population active et ceux qui n’en font pas partie (appelés inactifs). La population en-dehors de la population active n’est ni employée, ni activement à la recherche de travail. Il s’agit, par exemple, des personnes qui ne sont pas en mesure de travailler en raison de maladie ou de handicap ou encore des parents qui restent à la maison pour élever leurs enfants. Seuls les membres de la population active peuvent être considérés comme employés ou chômeurs.




            [image: Le marché du travail ]



Figure 9.2 
Le marché du travail.







	taux de participation
	Le nombre de personnes de la population active rapporté à la population en âge de travailler. Voir également : population active, population en âge de travailler.



Il y a de nombreuses statistiques utiles pour évaluer les performances du marché du travail dans un pays donné et pour comparer les marchés du travail entre pays. Les statistiques dépendent des tailles relatives des encadrés de la Figure 9.2. La première est le taux de participation, qui donne la proportion de la population en âge de travailler qui est dans la population active. Il est calculé comme suit :




	taux de chômage
	Le nombre de personnes au chômage rapporté à la population active totale. (Notez que le taux d’emploi et le taux de chômage ne se somment pas à 100 %, car ils ont des dénominateurs différents.) Voir également : population active, taux d’emploi.



Vient ensuite la statistique du marché du travail la plus couramment citée : le taux de chômage. Il donne la proportion de la population active qui est au chômage. Il est calculé comme suit :




	taux d’emploi
	Le ratio du nombre de personnes en emploi sur la population en âge de travailler. Voir également : population en âge de travailler.



Pour finir, nous en venons au taux d’emploi qui donne la proportion de la population en âge de travailler qui est effectivement employée ou travaille de façon indépendante. Il est calculé comme suit :



Il est important de noter que le dénominateur (la statistique en bas de la fraction) est différent pour le taux de chômage et le taux d’emploi. Par conséquent, deux pays avec le même taux de chômage peuvent avoir des taux d’emploi différents si la participation est forte dans l’un et faible dans l’autre.

Le tableau dans la Figure 9.3 donne une vue d’ensemble des marchés du travail en Norvège et en Espagne entre 2000 et 2015 et montre comment les statistiques du marché du travail sont liées les unes aux autres. Il illustre également la grande variabilité de la structure du marché du travail entre les pays. On voit que le marché du travail norvégien a mieux fonctionné que le marché du travail espagnol au cours des 15 dernières années : la Norvège avait un taux d’emploi bien plus élevé et un taux de chômage bien plus faible. La Norvège avait également un taux de participation plus élevé, reflétant la plus grande proportion de femmes dans la population active.





  
    	
    	Norvège 
    	Espagne 
  

  
    	Nombre de personnes, en millions
    	
    	
  

  
    	Population en âge de travailler
    	3,5
    	37,6
  

  
    	Population active
    	2,5
    	21,6
  

  
    	Population inactive
    	1,0
    	16,0
  

  
    	Employés
    	2,4
    	18,1
  

  
    	Chômeurs
    	0,1
    	3,5
  

  
    	Taux (%)
    	
    	
  

  
    	Taux de participation 
    	2,5/3,5 = 71 %
    	21,6/37,6 = 58 %
  

  
    	Taux d'emploi
    	2,4/3,5 = 69 %
    	18,1/37,6 = 48 %
  

  
    	Taux de chômage
    	0,1/2,5 = 4 %
    	3,5/21/6 = 16 %
  






Figure 9.3 
Statistiques du marché du travail pour la Norvège et l’Espagne (moyennes entre 2000 et 2015).






Organisation internationale du travail. 2015. Base de données ILOSTAT.






La Norvège et l’Espagne sont des illustrations de deux cas classiques. La Norvège est une économie caractérisée par un chômage faible et un emploi élevé (les autres pays scandinaves – Suède, Danemark et Finlande – sont similaires), tandis que l’Espagne est une économie avec un chômage élevé et un emploi faible (les autres pays d’Europe du sud – Portugal, Italie et Grèce – sont d’autres exemples). D’autres combinaisons sont possibles : la Corée du Sud est un exemple d’économie avec à la fois un chômage et un taux d’emploi faibles.


  Exercice 9.1 Emploi, chômage et participation

  
    	Consultez le site web de l’OIT et utilisez la base de données ILOSTAT pour calculer les taux d’emploi, de chômage et de participation pour deux économies de votre choix.

    	Décrivez les différences dans les données de ces deux pays et comparez-les avec l’Espagne et la Norvège. Choisissez une représentation visuelle des données (par exemple, en utilisant les fonctions graphiques de votre logiciel de tableur) et expliquez votre choix.

    	Après avoir étudié cette unité, utilisez le modèle du marché du travail pour suggérer des raisons possibles à l’existence de ces différences. Vous pourriez devoir chercher des informations complémentaires sur ces deux marchés du travail.

  




  Question 9.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	taux de participation = employés ÷ population active

    	taux de chômage = chômeurs ÷ population en âge de travailler

    	taux d’emploi = employés ÷ population en âge de travailler

    	taux d’emploi + taux de chômage = 1

  

  
    	taux de participation = population active ÷ population en âge de travailler

    	taux de chômage = chômeurs ÷ population active

    	C’est la définition du taux d’emploi.

    	taux de chômage = chômeurs ÷ population active, tandis que taux d’emploi = employés ÷ population en âge de travailler. Leur somme ne vaut pas 1 car les dénominateurs sont différents.

  



9.3 La courbe des salaires : emploi et salaires réels

Nous construisons maintenant un modèle du marché du travail nous aidant à expliquer les différences de taux de chômage entre pays et ses variations à travers le temps au sein d’un même pays. Pour ce faire, nous élargissons la perspective de l’entreprise unique de l’Unité 6 à l’économie dans son ensemble, et nous nous demandons comment les évolutions du taux de chômage affectent le salaire fixé par les employeurs.

Sur la Figure 9.4, l’axe des abscisses représente la proportion de la population en âge de travailler et prend pour valeur maximale 1. L’axe des ordonnées est le salaire au niveau de l’économie agrégée.


  	La population active est représentée par la droite verticale la plus à droite : sa valeur est inférieure à 1, selon le taux de participation.

  	Les travailleurs inactifs se trouvent à droite de la droite de la population active.

  	Le taux d’emploi est la droite verticale à la gauche de celle de la population active, indiquant la part de la population qui travaille effectivement.

  	Le taux de chômage est la proportion de la population active qui n’est pas employée : c’est-à-dire les travailleurs qui se trouvent entre la droite du taux d’emploi et celle de la population active.







            [image: La courbe des salaires : salaire d’efficience et chômage dans l’économie agrégée. ]



Figure 9.4 
La courbe des salaires : salaire d’efficience et chômage dans l’économie agrégée.









            [image: La courbe des salaires : La droite croissante est appelée la courbe des salaires. ]



La courbe des salaires



La droite croissante est appelée la courbe des salaires.









            [image: Salaire maximisant les profits lorsque le chômage est élevé : À 12 % de chômage dans l’économie, le salaire de réserve des employés est bas et les travailleurs feront de gros efforts pour un salaire relativement faible. Le salaire maximisant les profits est donc faible. ]



Salaire maximisant les profits lorsque le chômage est élevé



À 12 % de chômage dans l’économie, le salaire de réserve des employés est bas et les travailleurs feront de gros efforts pour un salaire relativement faible. Le salaire maximisant les profits est donc faible.









            [image: Salaire maximisant les profits lorsque le chômage est bas : À 5 % de chômage dans l’économie, le salaire de réserve des employés est élevé et ils ne feront pas beaucoup d’efforts à moins que le salaire ne soit élevé. Le salaire maximisant les profits de l’entreprise est donc plus élevé. ]



Salaire maximisant les profits lorsque le chômage est bas



À 5 % de chômage dans l’économie, le salaire de réserve des employés est élevé et ils ne feront pas beaucoup d’efforts à moins que le salaire ne soit élevé. Le salaire maximisant les profits de l’entreprise est donc plus élevé.









	équilibre de Nash
	Un ensemble de stratégies, une par joueur dans le jeu, tel que la stratégie de chaque joueur est la meilleure réponse aux stratégies choisies par tous les autres.



La courbe croissante est appelée courbe des salaires. À l’instar de la fonction de meilleure réponse du travailleur dont elle est inspirée, la courbe des salaires est une traduction mathématique d’une affirmation conditionnelle : si le taux d’emploi est de x, alors le salaire à l’équilibre de Nash sera w. Cela signifie aussi que pour un taux d’emploi x, le salaire w est le résultat obtenu quand employeurs et salariés font de leur mieux, respectivement en fixant les salaires et en y répondant par un niveau d’effort.

Cette affirmation est vraie parce que la courbe des salaires de l’économie se fonde directement sur la décision des employeurs concernant la fixation des salaires et sur la décision des salariés concernant leur consentement à l’effort dans une économie composée de nombreuses entreprises comme celle modélisée dans l’Unité 6.

Nous montrons comment y parvenir dans la Figure 9.5 qui reprend la Figure 9.4 (la courbe des salaires de l’économie dans son ensemble) et la Figure 6.6 (la fixation du salaire par l’entreprise). La partie supérieure de la Figure 9.5 représente la courbe de meilleure réponse du travailleur pour deux niveaux de chômage, 5 % et 12 %. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 6, un taux de chômage plus élevé conduit à réduire le salaire de réserve car le travailleur anticipe une période de chômage plus longue s’il perd son emploi. Cela affaiblit le pouvoir de négociation du travailleur et déplace la courbe de meilleure réponse vers la gauche : avec un taux de chômage de 12 %, le salaire de réserve se trouve en F. Pour maximiser son profit, l’employeur choisit le point A caractérisé par le faible salaire, wL.




            [image: Obtention de la courbe des salaires : variation du taux de chômage de l’économie. ]



Figure 9.5 
Obtention de la courbe des salaires : variation du taux de chômage de l’économie.






Dans la partie inférieure de la figure, nous plaçons le point A. La ligne en pointillés du taux de chômage de 12 % indique que le salaire est fixé à wL. Nous supposons maintenant une taille fixe pour la population active. L’axe des abscisses donne le nombre de travailleurs employés, N. À mesure que l’emploi augmente vers la droite, le taux de chômage baisse.

À partir du même raisonnement, nous trouvons le salaire maximisant le profit qui est fixé quand le taux de chômage est beaucoup plus bas, à 5 %. Le salaire de réserve, comme le salaire fixé par l’employeur sont alors plus élevés, comme le montre le point B. Cela nous donne le deuxième point sur la courbe des salaires dans la partie inférieure de la figure.

Nous avons obtenu la courbe des salaires à partir du modèle du salaire d’efficience, lequel a été conçu pour illustrer la manière dont les employés et les propriétaires d’entreprise (et leurs dirigeants) interagissent lorsqu’ils fixent les salaires et déterminent le niveau d’effort au travail. Nous utiliserons le même modèle plus tard lorsque nous décrirons les politiques susceptibles d’affecter le niveau de chômage de l’économie agrégée. Plus tard dans cette unité ainsi que dans les Unités 16 et 17, nous nous intéresserons à la manière dont les syndicats peuvent affecter le processus de fixation du salaire et altérer ainsi le fonctionnement du marché du travail.


  Les courbes de salaire ont été estimées pour de nombreuses économies. Apprenez-en plus sur la méthode utilisée en lisant cet article de David Blanchflower et Andrew Oswald.



La Figure 9.6 est une courbe des salaires estimée sur la base de données américaines. Notez que sur la Figure 9.6, l’axe des abscisses montre explicitement le taux de chômage, qui diminue de gauche à droite. En utilisant les données sur les taux de chômage et les salaires des différentes régions, les économistes peuvent estimer et tracer la courbe des salaires d’une économie.




            [image: Courbe des salaires estimée pour l’économie américaine (1979–2013). ]



Figure 9.6 
Courbe des salaires estimée pour l’économie américaine (1979–2013).






Estimée par Stephen Machin (UCL, 2015) d’après les microdonnées Current Population Survey de l’Outgoing Rotation Groups sur la période 1979–2013.






Simplifier le modèle

Nous pouvons simplifier le problème de la motivation des travailleurs et la courbe des salaires en considérant qu’il n’y a que deux niveaux d’effort :


  	‘travailler’ : fournir le niveau d’effort que les propriétaires et les gestionnaires de l’entreprise ont fixé comme suffisant

  	‘esquiver’ : ne fournir aucun effort.



Cela nous sera utile plus tard, car cela nous permettra de considérer le niveau d’effort comme donné, les salaires étant fixés pour le garantir.

Dans ce cas, le travailleur est représenté comme une sorte de machine à une seule vitesse, qui est soit ‘en marche’, soit ‘en arrêt’. Comme le montre la Figure 9.7, la courbe des salaires est la frontière entre deux ‘régions’ : sur et au-dessus de la courbe des salaires se trouvent toutes les combinaisons du salaire réel et du niveau d’emploi pour lesquelles les employés travaillent, et en dessous les combinaisons pour lesquelles les employés esquivent.




            [image: La courbe des salaires : le salaire nécessaire pour faire travailler plutôt qu’esquiver les employés. ]



Figure 9.7 
La courbe des salaires : le salaire nécessaire pour faire travailler plutôt qu’esquiver les employés.






Nous utilisons désormais la simplification ‘travailler’ ou ‘esquiver’ dans ce modèle.


  Exercice 9.2 Déplacements de la courbe des salaires

  
    	En vous aidant de l’Unité 6, donnez une brève explication au déplacement de la courbe des salaires pour chaque ligne du tableau ci-dessous, à l’aide d’un diagramme montrant la fonction de meilleure réponse et la courbe des salaires. Pour les deuxième et troisième lignes, donnez un exemple tiré d’un vrai lieu de travail.

    	Expliquez pourquoi une hausse du taux de chômage déplace la fonction de meilleure réponse mais pas la courbe des salaires.

  

  
    
      
        	Changement
        	Déplace la courbe des salaires
      

    
    
      
        	Baisse des allocations chômage
        	Vers le bas
      

      
        	Appareil de surveillance permettant de détecter le manque d’effort
        	Vers le bas
      

      
        	Baisse de la désutilité du travail
        	Vers le bas
      

    
  




  Question 9.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 9.5 représente la courbe des salaires et montre comment elle est obtenue à partir de la fonction de meilleure réponse des employés et des droites d’isocoût pour l’effort des employeurs.

  En vous appuyant sur cette figure :

  
    	Une baisse des allocations chômage déplacerait la fonction de meilleure réponse vers la gauche, et ferait se déplacer la courbe des salaires vers le haut.

    	Si la période anticipée de chômage augmentait, cela déplacerait la fonction de meilleure réponse vers la droite, d’où un déplacement de la courbe des salaires vers le haut.

    	Dans un pays où le chômage est fortement stigmatisé, la courbe des salaires est plus basse.

    	Une baisse soudaine de la population en âge de travailler (par exemple, en raison du départ à la retraite de la génération du baby-boom) déplacerait la courbe des salaires vers le bas.

  

  
    	Une baisse des allocations chômage déplacerait la fonction de meilleure réponse vers la gauche. Toutefois, cela conduirait à une baisse du salaire d’équilibre pour un taux de chômage donné et par conséquent la courbe des salaires s’abaisserait.

    	Un allongement de la période de chômage anticipée déplacerait la fonction de meilleure réponse vers la gauche, déplaçant le courbe des salaires vers le bas.

    	Si être au chômage est fortement stigmatisé, alors les fonctions de meilleure réponse des travailleurs se déplaceront à gauche. Cela réduit le salaire d’équilibre pour un taux de chômage donné, ce qui conduit à un déplacement vers le bas de la courbe des salaires.

    	Lorsque l’équilibre entre demandeurs d’emploi et emplois vacants change en faveur des travailleurs, leur fonction de meilleure réponse se déplace vers la droite, conduisant à une élévation de la courbe des salaires.

  



9.4. La décision d’embauche de l’entreprise

Afin de comprendre la deuxième composante du modèle du marché du travail – la courbe des prix – nous devons nous intéresser plus précisément à la décision de l’entreprise sur le nombre de personnes à recruter et comment cette décision est affectée par la quantité qu’elle produit. La quantité produite dépend du volume que l’entreprise peut vendre, ce qui, en retour, dépend du prix qu’elle fixe.

La décision de l’entreprise émane de l’interaction entre les trois services de l’entreprise. Pour rappel, il s’agit dans notre modèle des RH, du service marketing et du service en charge de la production. Souvenez-vous que cette entreprise n’a qu’un seul facteur de production, le travail, et que par conséquent, le salaire est le seul coût. Pour simplifier davantage, nous faisons l’hypothèse qu’une heure de travail produit une unité de production (productivité moyenne du travail = λ = 1). Ainsi le salaire que verse l’entreprise (W) est le coût d’une unité de production finale (dans l’unité monétaire pertinente). Notez que W est le salaire nominal et que w est le salaire réel.

Le processus est résumé dans la Figure 9.8.


	productivité du travail
	Quantité totale produite divisée par le nombre d’heures ou une autre mesure du facteur travail.







  
    
      	Service
      	… connaît
      	… et sur cette base, fixe pour l’entreprise
    

  
  
    
      	Ressources Humaines
      	Prix, salaires et emploi dans les autres entreprises
      	Salaire nominal, W
    

    
      	Marketing
      	Ce qui est indiqué ci-dessus et la fonction de demande de l’entreprise
      	Prix de la production, p
    

    
      	Production
      	Ce qui est indiqué ci-dessus, plus la productivité du travail et la quantité que l’entreprise peut vendre
      	Emploi, n
    

  





Figure 9.8 
Les trois services déterminent les embauches de l’entreprise.






Une fois que les RH ont fixé le salaire à un niveau suffisamment élevé pour motiver les travailleurs, le service marketing procède en deux étapes. Rappelez-vous que l’entreprise peut fixer le prix, mais pas la quantité qu’elle sera en mesure de vendre (la quantité vendue dépend de la quantité demandée pour chaque prix sur la courbe de demande de l’entreprise). Ainsi, dans un premier temps, comme évoqué par l’Unité 7, le service marketing se demande quelles combinaisons de p et q sont réalisables. Ces combinaisons sont représentées par la courbe de demande, laquelle dépendra de la quantité produite par les autres entreprises, des prix qu’elles fixent, des salaires qu’elles payent et d’autres déterminants du niveau de la demande agrégée de biens dans l’économie.

La deuxième étape consiste à choisir un point sur la courbe de demande, donc le service marketing consulte la Figure 9.9 pour déterminer la rentabilité de chaque combinaison prix-quantité. En utilisant la valeur de W choisie par les RH, le service marketing construit les courbes d’isoprofit représentées. Souvenez-vous que chaque courbe rassemble tous les binômes prix-quantité qui apportent à l’entreprise le même niveau de profit pour un niveau de salaire donné. Les courbes les plus éloignées de l’origine (prix et quantité plus élevés) indiquent des profits plus élevés. Rappelez-vous que :



Comme dans l’Unité 7, les profits maximaux sont obtenus au point B, là où la courbe de demande est tangente à une courbe d’isoprofit. Le service marketing fixe donc un prix p* et calcule qu’il sera en mesure de vendre q* unités du bien.





            [image: Le choix du prix, de la quantité et de l’emploi qui maximisent le profit de l’entreprise. ]



Figure 9.9 
Le choix du prix, de la quantité et de l’emploi qui maximisent le profit de l’entreprise.









            [image: Profits maximaux : Le profit maximum est atteint au point B, là où la courbe de demande de l’entreprise est tangente à une courbe d’isoprofit. ]



Profits maximaux



Le profit maximum est atteint au point B, là où la courbe de demande de l’entreprise est tangente à une courbe d’isoprofit.









            [image: Le choix du prix par l’entreprise : Ce choix détermine la répartition des recettes totales entre profits et salaires. ]



Le choix du prix par l’entreprise



Ce choix détermine la répartition des recettes totales entre profits et salaires.








Lorsque l’entreprise vend q* biens au prix p*, ses recettes totales sont p*q*. Remarquez sur la figure qu’une fois que l’entreprise a fixé un prix, elle a déterminé la répartition des recettes totales entre profits et salaires. Cela repose sur le taux de marque (p − W)/p (soit 1 − (W/p)). Comme vous l’avez vu dans l’Unité 7, cette quantité est plus grande lorsque la courbe de demande est moins élastique, indiquant une concurrence moins intense.

Le service en charge de la production sait que chaque heure d’un travailleur (travaillant à la vitesse correspondant à l’incitation donnée par sa rente d’emploi et la menace d’un renvoi) produit une unité du bien ; il recrute donc n* heures de travail, où n* = q*. C’est la fonction de production (très simple) de l’entreprise.

Dans la section suivante, il nous sera utile de réfléchir à la manière dont le modèle explique ce que l’entreprise ferait si elle se trouvait à un point semblable à A. Le service marketing verrait que l’entreprise génère des profits moins élevés car la courbe d’isoprofit en A est plus basse qu’en B. Le service marketing augmenterait alors le prix et informerait le service en charge de la production qu’il doit produire moins. De la même manière, si l’entreprise était au point C, le service marketing baisserait son prix et ordre serait donné au service en charge de la production de produire plus pour répondre à la hausse des ventes résultant de la baisse du prix.


  Question 9.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 9.8 représente la courbe de demande du marché et les courbes d’isoprofit de l’entreprise. À partir de cette information, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La pente de la courbe de demande correspond au taux marginal de substitution de l’entreprise.

    	Si elle avait à choisir entre les points A et C, l’entreprise préfèrerait le point A, car la production y est plus élevée.

    	Ayant choisi le prix maximisant son profit p*, l’entreprise fixerait alors son niveau de salaire nominal.

    	Si l’entreprise produisait en C, elle pourrait augmenter ses profits en vendant davantage d’unités à un prix moindre.

  

  
    	Le taux marginal de substitution de l’entreprise indique à quel point le prix peut être diminué pour une unité supplémentaire vendue, à profit constant. Il s’agit donc de la pente de la courbe d’isoprofit.

    	Les points A et C sont situés sur la même courbe d’isoprofit. L’entreprise serait donc indifférente entre les deux.

    	Le service du marketing détermine le prix après que le service RH ait décidé du niveau de salaire.

    	Le point maximisant les profits est B, où l’entreprise produit plus et demande un prix plus faible qu’en C.

  



9.5. La courbe des prix : salaires et profits au sein de l’économie dans son ensemble

Nous avons vu avec la Figure 9.9 que lorsque l’entreprise fixe le prix comme une marge sur la masse salariale, le prix par unité produite est réparti entre le profit par unité et le coût salarial par unité. Pour l’économie dans son ensemble, lorsque toutes les entreprises fixent leur prix de cette manière, cela signifie que la production par travailleur (productivité du travail, ou de façon équivalente, le produit moyen du travail, appelée lambda, λ) est répartie entre le profit réel par travailleur Π/P et le salaire réel W/P (Figure 9.10).

La Figure 9.10 montre le résultat des décisions de prix des entreprises dans l’économie et nous utilisons P pour représenter le niveau de prix de l’économie. La droite horizontale du haut montre les revenus par travailleur des entreprises en termes réels : la production moyenne du travail. Ce que nous appelons « courbe » des prix n’est pas vraiment une courbe : il ne s’agit que d’un chiffre, qui donne la valeur du salaire réel compatible avec la marge sur les coûts, lorsque toutes les entreprises fixent leur prix pour maximiser leurs profits. Le niveau de salaire réel compatible avec le taux de marque ne dépend pas du niveau de l’emploi dans l’économie, il est donc représenté par une droite horizontale d’ordonnée wPS, comme sur la Figure 9.10.




            [image: La courbe des prix. ]



Figure 9.10 
La courbe des prix.






Le point B des Figures 9.10 et 9.11 sur la courbe des prix résulte du comportement des entreprises déterminant les prix afin de maximiser leurs profits, à l’échelle de l’économie dans son ensemble.





            [image: La courbe des prix. ]



Figure 9.11 
La courbe des prix.









            [image: Point A : Le point A se trouve au-dessus de la courbe des prix, ce qui signifie que le salaire réel est plus élevé que celui compatible avec le taux de marque qui maximise le profit. Si le salaire réel est trop élevé, cela signifie que le taux de marque est trop bas. ]



Point A



Le point A se trouve au-dessus de la courbe des prix, ce qui signifie que le salaire réel est plus élevé que celui compatible avec le taux de marque qui maximise le profit. Si le salaire réel est trop élevé, cela signifie que le taux de marque est trop bas.









            [image: Point B : L’entreprise augmentera son prix de manière à se déplacer vers une zone de profits plus élevés au point B. L’augmentation du prix impliquera une baisse de la quantité de biens vendus, et puisque cela est vrai de toutes les entreprises, l’emploi agrégé baissera. ]



Point B



L’entreprise augmentera son prix de manière à se déplacer vers une zone de profits plus élevés, en B. L’augmentation du prix impliquera une baisse de la quantité de biens vendus, et puisque cela est vrai de toutes les entreprises, l’emploi agrégé baissera.









            [image: Point C : Sous la courbe des prix, en un point comme C, les entreprises baissent leurs prix et recrutent davantage. ]



Point C



Sous la courbe des prix, en un point comme C, les entreprises baissent leurs prix et recrutent davantage.









            [image: Le prix maximisant le profit : Le point B correspond au prix et à la marge de profit qui maximisent le profit de l’entreprise. Étant donné la demande agrégée, les profits totaux sont plus faibles en A et en C pour des entreprises confrontées à la courbe de demande de la Figure 9.8. ]



Le prix maximisant le profit



Le point B correspond au prix et à la marge de profit qui maximisent le profit de l’entreprise. Étant donné la demande agrégée, les profits totaux sont plus faibles en A et en C pour des entreprises confrontées à la courbe de demande de la Figure 9.8.








Intéressez-vous désormais au point A de la Figure 9.11, qui correspond au point A de la Figure 9.9. Suivez les étapes de la Figure 9.11 pour comprendre pourquoi l’entreprise augmentera son prix de manière à se déplacer vers les profits plus élevés du point B. La hausse du prix et la baisse de l’emploi sont indiquées par la flèche en A de la Figure 9.11, orientée vers le bas et la gauche. Cette flèche est orientée vers le bas car la hausse des prix implique une baisse du salaire réel, soit du salaire nominal divisé par le prix. Elle est orientée vers la gauche car une hausse des prix déclenche une baisse de la production et de l’emploi.


  Exercice 9.3 La courbe des prix

  En utilisant vos propres mots et un schéma similaire à celui de la Figure 9.9, expliquez pourquoi les prix chuteraient et l’emploi augmenterait si l’économie se trouvait au point C de la Figure 9.11 (cas opposé de ce qui se passe en A).



Sur la Figure 9.10, au-dessus de la courbe des prix, comme c’est le cas en A, les entreprises augmentent leurs prix et abaissent le niveau d’emploi. En dessous la courbe des prix, en un point comme C, les entreprises baissent les prix et recrutent davantage de main-d’œuvre. Étant donné le niveau de la demande agrégée, les comportements de fixation du prix et de recrutement pousseront l’économie vers un point sur la courbe des prix tel que le niveau d’emploi et le salaire réel se trouvent en un point comme B.

Qu’est-ce qui déterminera la hauteur de la courbe des prix ? Il y a de nombreux déterminants une fois que nous prenons en compte l’influence des politiques publiques (comme nous le verrons plus loin dans cette unité), toutefois deux facteurs ont une influence cruciale sur la courbe des prix, y compris en l’absence de l’intervention de l’État :


  	Concurrence : l’intensité de la concurrence dans l’économie détermine dans quelle mesure les entreprises sont en mesure de faire payer des prix qui excèdent leurs coûts, c’est-à-dire le taux de marque. Moins la concurrence est forte, plus le taux de marque est grand. Sur la Figure 9.9, une pente plus forte de la courbe de demande, qui résulte d’une concurrence moins intense entre entreprises, conduira à un taux de marque plus élevé et à une hausse du profit par travailleur. Dans la mesure où cela conduit à des prix plus élevés dans toute l’économie, cela implique des salaires réels plus faibles et pousse la courbe des prix vers le bas.

  	Productivité du travail : pour tout taux de marque donné, le niveau de productivité du travail – la quantité produite par un travailleur en une heure – détermine le salaire réel. Plus le niveau de productivité du travail (λ) est élevé, plus le salaire réel compatible avec un taux de marque donné sera élevé. Sur la Figure 9.10, une productivité du travail plus élevée déplace la droite en pointillés vers le haut, et, à taux de marque inchangé, la courbe des prix se déplace vers le haut, faisant croître le salaire réel.



Pour en savoir plus sur la courbe des prix, lisez la rubrique Einstein à la fin de cette section.


  Question 9.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le schéma suivant représente la courbe des prix. En vous appuyant sur cette information, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  


            [image: La courbe des prix. ]






  
    	En A, le taux de marque est trop élevé, donc l’entreprise doit augmenter son prix. Cela entraîne une baisse de la demande pour son bien, d’où une baisse de l’emploi en direction du point B.

    	En C, le salaire réel est trop faible et le taux de marque est trop élevé. Par conséquent, l’entreprise est en mesure d’accroître son profit en abaissant son prix et en recrutant plus de travailleurs.

    	Une concurrence plus intense implique une courbe des prix plus basse.

    	Pour tout taux de marque donné, une productivité du travail supérieure implique une courbe des prix plus basse, et donc un salaire réel plus faible.

  

  
    	En A, le salaire réel est trop haut, ce qui signifie que le taux de marque est trop bas. Le reste de l’affirmation est correct.

    	Le point B est le point de maximisation du profit. Par conséquent, l’entreprise est en mesure d’accroître son profit en se déplaçant de C à B par la baisse de son prix (laquelle réduit le taux de marque et accroît le salaire réel) et l’embauche de travailleurs supplémentaires.

    	Une concurrence plus intense implique un taux de marque plus faible. Cela réduit le profit par travailleur. Puisque cela conduit à des prix plus faibles dans l’ensemble l’économie, cela implique des salaires réels plus élevés, ce qui déplace la courbe des prix vers le haut.

    	Une productivité du travail plus élevée correspond à un déplacement vers le haut de la courbe de production moyenne du travail. Pour tout taux de marque donné cela signifie une courbe des prix plus haute, ce qui implique un salaire réel plus élevé.

  




  Einstein La courbe des prix

  Plusieurs étapes sont nécessaires pour montrer comment la courbe des prix à l’échelle de l’économie entière résulte de décisions prises par des entreprises individuelles.

  Étape 1 : l’entreprise fixe son prix

  Pour nous concentrer sur l’essentiel, nous supposons que les seuls coûts pour l’entreprise sont les salaires qu’elle verse. (Nous omettons le coût d’opportunité des biens d’équipement utilisés par les employés pour fabriquer la production de l’entreprise.) Nous supposons qu’un travailleur produit en moyenne λ unités de biens, indépendamment du nombre de travailleurs employés. Nous utilisons la lettre grecque lambda (λ) pour la productivité du travail. L’entreprise paye à l’employé un salaire W en dollars. La productivité du travail comme les salaires peuvent être mesurés à l’heure, à la journée ou à l’année. Dans nos applications numériques, nous utilisons généralement les salaires et la productivité horaires.

  Le coût unitaire du travail est le salaire de la main-d’œuvre nécessaire à la production d’une unité de bien. On le définit ainsi :

  

  Par exemple : si W = 30 $ et λ = 10, alors le coût du travail est de 3 $, c’est-à-dire 30 $ / 10 unités = 3 $ par unité.

  Nous avons retenu de l’Unité 7 qu’une entreprise choisit son prix de façon à ce que son taux de marque soit inversement proportionnel à l’élasticité de la courbe de demande à laquelle elle est confrontée :

  

  Ou encore, puisque nous avons supposé que le coût marginal et le coût moyen étaient égaux, c’est-à-dire Cm = CM, nous pouvons dire que le taux de marque est tout simplement la fraction du prix d’un bien qui va aux profits de l’entreprise. L’élasticité de la courbe de demande d’une entreprise dépend de la concurrence à laquelle cette entreprise est confrontée. Par conséquent, plus l’élasticité est importante, plus le prix et le taux de marque de l’entreprise sont faibles. Nous notons μ (la lettre grecque mu) le taux de marque :

  

  En utilisant nos hypothèses, le coût marginal (et moyen) de l’entreprise correspond à son coût du travail par unité produite (W/λ), et nous pouvons dire que l’entreprise fixe le prix p de façon à ce que :

  

  En réarrangeant et en multipliant par λ de chaque côté, cela donne :

  

  Cette équation s’interprète ainsi :

  

  Quand l’entreprise fixe son prix de manière à maximiser son profit, cela revient à répartir la valeur de la production par travailleur en deux composantes, la part qui revient à l’employé sous forme de salaire et celle qui revient aux propriétaires de l’entreprise sous forme de profits.

  Étape 2 : le niveau des prix de l’économie dans son ensemble et le salaire réel

  Du point de vue de l’employé, le salaire réel mesure la part de sa consommation habituelle qu’il peut acheter avec les revenus d’une heure de travail. Dans la mesure où l’employé achète beaucoup de biens et de services différents, cela dépend des prix fixés par toutes les entreprises de l’économie et non pas seulement par sa propre entreprise. Nous appelons P le prix moyen des biens et services que le travailleur consomme ; P est une moyenne des différents niveaux de p fixés par les entreprises individuelles dans l’ensemble de l’économie.

  Le salaire réel correspond au salaire nominal divisé par le niveau de prix de l’ensemble de l’économie, P.

  

  Étape 3 : profits, salaires et courbe des prix

  Supposons que l’économie soit composée d’entreprises faisant face à des conditions de concurrence similaires à celles auxquelles fait face l’entreprise que nous venons d’étudier. Cela signifie que le problème de fixation des prix de l’Étape 1 est commun à toutes les entreprises de l’économie, donc que nous pouvons utiliser l’équation de fixation des prix pour déterminer la salaire réel en vigueur dans l’économie tout entière :

  

  Cela signifie :

  

  C’est le salaire indiqué par la courbe des prix.



9.6 Salaires, profits et chômage dans l’économie dans son ensemble

Superposer la courbe des salaires sur celle des prix sur la Figure 9.12 nous permet de nous représenter les deux dimensions du marché du travail.




            [image: Équilibre sur le marché du travail. ]



Figure 9.12 
Équilibre sur le marché du travail.






Tous les points de la zone colorée sous la courbe des salaires sont labellisés « Pas de travail » car dans cette zone, le salaire réel est insuffisant pour motiver les travailleurs à travailler. Dans cette situation, aucun travail n’est fait et il n’y a pas de profits, par conséquent, personne n’est recruté : la seule issue possible à long terme si le salaire réel est sous la courbe des salaires est un niveau d’emploi nul. Ces points ne sont pas réalisables.

L’équilibre sur le marché du travail se situe là où la courbe des salaires et celle des prix se croisent. Il s’agit d’un équilibre de Nash car toutes les parties font du mieux qu’elles peuvent étant donné ce que font toutes les autres. Chacune des entreprises fixe le salaire nominal au point de tangence de la courbe d’isocoût avec la fonction de meilleure réponse (Unité 6) et choisit le prix maximisant son profit (Unité 7). En considérant l’économie dans son ensemble, à l’intersection des courbes des salaires et des prix (point X) :


  	Les entreprises proposent le salaire qui garantit un travail effectif de la part des employés au moindre coût (c’est-à-dire : sur la courbe des salaires). Les RH ne peuvent pas recommander de politique alternative qui engendrerait des profits plus élevés.

  	L’emploi est aussi élevé que possible (sur la courbe des prix) étant donné le niveau de salaire proposé. Le service marketing ne peut pas recommander de changement de prix ou de niveau de production.

  	Ceux qui ont un travail ne peuvent pas améliorer leur situation en changeant de comportement. S’ils travaillaient moins, ils courraient le risque de perdre leur emploi, et s’ils demandaient à être payés plus, leur employeur refuserait ou embaucherait quelqu’un d’autre.

  	Ceux qui ne parviennent pas à avoir un travail préféreraient être embauchés mais il leur est impossible d’avoir un emploi – pas même en proposant de travailler à un salaire moins élevé que les autres.



Le chômage comme caractéristique de l’équilibre du marché du travail

Nous avons montré que le chômage peut exister à l’équilibre de Nash sur le marché du travail.


	équilibre du marché du travail
	La combinaison du salaire réel et du niveau d’emploi déterminée par l’intersection des courbes des salaires et des prix. C’est l’équilibre de Nash du marché du travail où ni les employeurs, ni les travailleurs ne pourraient améliorer leur situation en changeant de comportement. Voir également : chômage d’équilibre, taux de chômage stabilisant l’inflation.
	chômage d’équilibre
	Le nombre de personnes au chômage à la recherche d’un emploi, qui est déterminé par l’intersection des courbes des salaires et des prix. C’est l’équilibre de Nash du marché du travail où ni les employeurs, ni les travailleurs ne pourraient améliorer leur situation en changeant de comportement. Voir également : chômage involontaire, chômage cyclique, courbe de détermination des salaires, courbe de détermination des prix, taux de chômage stabilisant l’inflation.
	excès d’offre
	Une situation dans laquelle la quantité offerte d’un bien est supérieure à la quantité demandée au prix en vigueur. Voir également : excès de demande.



Nous montrons à présent pourquoi il y aura toujours du chômage sur le marché du travail à l’équilibre, au moyen de l’argument de l’Unité 6. On parle dans ce cas de chômage d’équilibre.

Le chômage signifie qu’il y a des agents qui cherchent du travail mais n’en trouvent pas. On dit aussi qu’il y a un excès d’offre sur le marché du travail, ce qui signifie que la demande de travail pour un salaire donné est plus faible que le nombre de travailleurs désirant être employés à ce salaire. Pour comprendre pourquoi il y aura toujours du chômage sur un marché du travail à l’équilibre, nous allons nous référer à la courbe d’offre de travail.

Dans notre modèle, nous faisons l’hypothèse que la courbe d’offre de travail est verticale, ce qui signifie que des salaires plus élevés n’inciteraient pas davantage de personnes à offrir plus d’heures de travail. Pour des niveaux de salaire plus élevés, certains cherchent (et trouvent) plus d’heures de travail tandis que d’autres cherchent (et trouvent) moins d’heures. Vous savez depuis l’Unité 3 que l’effet de substitution d’une hausse du salaire (menant au choix d’allouer plus d’heures au travail et moins au temps libre) peut être compensé par l’effet de revenu. Par souci de simplicité nous traçons une courbe de demande telle que le salaire n’a pas d’effet sur l’offre de travail. Mais ce n’est pas crucial. Le modèle ne serait pas différent si des salaires plus élevés conduisaient à plus ou moins de personnes cherchant du travail. Pour le voir, vous pouvez manipuler différentes formes de courbes d’offre de travail sur la Figure 9.12.

Pourquoi y aura-t-il toujours du chômage sur un marché du travail à l’équilibre ?


  	S’il n’y avait pas de chômage : il n’y aurait pas de coût lié à la perte d’emploi (pas de rente d’emploi) puisqu’un travailleur qui perdrait son travail en retrouverait un autre immédiatement et au même salaire.

  	Un minimum de chômage est donc indispensable : pour permettre à l’employeur d’inciter ses employés à fournir des efforts au travail.

  	Donc la courbe des salaires se situe toujours à la gauche de la courbe d’offre de travail.

  	Il s’ensuit que dans tout équilibre, à l’intersection de la courbe des salaires et de la courbe des prix, il y a nécessairement des chômeurs : cela est indiqué par l’écart entre la courbe des salaires et la courbe d’offre de travail.



Une autre manière de voir cela est de retourner à la Figure 9.12. Notez que la pente de la courbe des salaires croît fortement au voisinage de la droite d’offre de travail, dépassant à la fois la courbe des prix et la courbe de productivité du travail. Cet élément du modèle souligne une limite fondamentale des politiques de réduction du chômage. D’après notre modèle, toute politique qui s’approcherait d’une élimination totale du chômage mettrait les employeurs dans une position où le mieux qu’ils puissent faire serait de payer des salaires si élevés qu’ils en absorberaient les profits des employeurs et conduiraient les entreprises à la faillite.


  Exercice 9.4 Est-ce vraiment un équilibre de Nash ?

  Dans ce modèle, les chômeurs ne sont pas différents des employés (hormis le fait qu’ils soient plus malchanceux). Imaginez que vous soyez un employeur et qu’un chômeur vienne vous voir en vous promettant de fournir le même niveau d’effort que vos travailleurs actuels tout en acceptant un salaire légèrement inférieur.

  
    	Que lui répondriez-vous ?

    	Votre réponse aide-t-elle à expliquer pourquoi le chômage doit exister dans un équilibre de Nash ?

  




  Question 9.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 9.11 représente le modèle du marché du travail. Considérez maintenant une baisse de l’intensité de la concurrence à laquelle les entreprises sont confrontées. Laquelle des affirmations suivantes est correcte en ce qui concerne les effets d’une réduction de la concurrence ?

  
    	La courbe des prix se déplace vers le haut.

    	La courbe des salaires se déplace vers le bas.

    	Le salaire réel d’équilibre chute.

    	Le niveau de chômage chute.

  

  
    	Une concurrence moins intense conduit à un taux de marque plus élevé, ce qui fait baisser la part de la production revendiquée par les travailleurs, et réduit donc leur salaire réel. D’où un déplacement vers le bas de la courbe des prix.

    	La courbe des salaires est déterminée par l’offre de travail. Elle demeure donc inchangée.

    	Moins de concurrence mène à une courbe des prix plus basse, tandis que la courbe des salaires reste inchangée. Par conséquent, l’équilibre (l’intersection entre les deux courbes) se déplace vers le bas et la gauche, ce qui conduit à la baisse du salaire réel et à la hausse du chômage.

    	Du fait du déplacement vers le bas de la courbe des prix, l’intersection des deux courbes se déplace vers le bas sur la courbe des salaires, là où le chômage est plus élevé.

  




  Question 9.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte concernant les effets d’une hausse du salaire réel sur l’offre de travail d’un travailleur ?

  
    	L’effet de revenu conduira le travailleur à augmenter son offre de travail.

    	L’effet de substitution conduira le travailleur à accroître sa consommation de temps libre.

    	Les effets de revenu et de substitution se renforcent toujours mutuellement, menant à un accroissement de l’offre de travail.

    	À de hauts niveaux de salaire, l’effet de revenu l’emporte sur l’effet de substitution, conduisant à une baisse de l’offre de travail.

  

  
    	Quand le salaire réel augmente, le travailleur se sent plus riche. Cela le conduira à travailler moins, en d’autres termes, l’effet de revenu sera négatif.

    	Le salaire réel correspond au prix de consommer du loisir. Par conséquent, lorsque le salaire augmente, le temps libre devient plus coûteux relativement à la consommation de biens (qui sont achetés avec le revenu du salaire). En conséquence, le travailleur substitue de la consommation de biens à de la consommation de loisirs, ce qui implique moins de temps libre et une offre de travail accrue.

    	Les effets de revenu et de substitution jouent toujours en sens opposé, d’où une offre de travail plus élevée pour des salaires plus faibles et une offre de travail plus faible pour des salaires plus élevés.

    	L’effet de revenu (négatif) et l’effet de substitution (positif) jouent toujours en sens opposé. Pour des salaires élevés, le premier dépasse le second, et le travailleur réduit son offre de travail (il gagne déjà suffisamment).

  



    22

9.7 Comment les évolutions de la demande de biens et services affectent le chômage

Au début de cette unité, vous avez lu l’histoire du père et du fils travaillant dans le secteur des minerais en Australie (Doug et Rob Grey). Les hauts et les bas de leurs vies reflétaient les changements des conditions macroéconomiques en Australie. Le boom des minerais avait conduit à la construction à grande échelle d’équipements d’extraction minière en Australie-Occidentale, dans le Queensland et dans le Territoire du Nord. Alors que les projets de construction en cours touchaient à leur fin, les prix mondiaux des minerais de fer s’effondrèrent, mettant un terme aux projets de nouvelles mines, ports et infrastructures de transformation. Sur la Figure 9.1, le chômage commença à croître alors que le prix mondial du minerai de fer s’effondrait.

Le chômage crût parce que la demande de travail dans le secteur de l’extraction minière et des activités de services afférentes se comprimait. Non seulement la demande de minerais s’effondra, mais la demande déclina également pour les biens et services que la famille Grey et d’autres comme eux auraient acheté s’ils avaient gardé leur emploi. En conséquence, la demande de biens et services s’effondra dans l’ensemble de l’économie, entraînant dans sa chute la demande de travail.


	chômage cyclique
	L’augmentation du chômage au-dessus du chômage d’équilibre causée par une baisse de la demande agrégée associée au cycle économique. Connu également sous le terme : chômage dû à un déficit de demande. Voir également : chômage d’équilibre.



Les économistes utilisent le terme agrégé – c’est-à-dire additionné pour mesurer l’ensemble et pas seulement des parties – afin de décrire des faits ou variables relatifs à l’économie dans son ensemble. La demande agrégée, par exemple, est la somme de la demande de tous les biens et services produits dans l’économie, que ce soit de la part des consommateurs, des entreprises, de l’État ou des acheteurs à l’étranger. L’accroissement du chômage causé par la baisse de la demande agrégée est appelé chômage lié à une « demande déficiente », ou, comme nous le verrons plus tard dans l’Unité 13, chômage conjoncturel ou cyclique.

Comment ce chômage causé par une demande déficiente apparaît-il dans notre modèle de marché du travail, et comment s’articule-t-il avec le chômage tel que décrit par l’équilibre de Nash du marché du travail ?


	chômage involontaire
	Se dit d’une personne qui ne travaille pas, alors même qu’elle aurait préféré avoir un travail au regard des salaires et conditions de travail dont profitent les employés qui lui sont comparables. Voir également : chômage.



Suivez les étapes sur la Figure 9.13 pour comparer le chômage à l’équilibre du marché du travail (au point X) au chômage causé par un faible niveau de demande agrégée (au point B). Une personne sans emploi au point X est un chômeur involontaire car elle accepterait un emploi au salaire réel à l’intersection des courbes des salaires et des prix.

Un chômeur au point B est également un chômeur involontaire. Il s’avère même qu’une telle personne accepterait un emploi à un salaire inférieur au salaire montré au point B et serait malgré tout prête à travailler dur.





            [image: Équilibre et chômage (conjoncturel) lié à une demande déficiente. ]



Figure 9.13 
Équilibre et chômage (conjoncturel) lié à une demande déficiente.









            [image: Point X : Au point X, le chômage se trouve à son niveau d’équilibre sur le marché du travail. Quelqu’un qui perdrait son emploi au point X ne serait pas indifférent entre être employé et chômeur car il subit un coût lié à la perte de son emploi. ]



Point X



Au point X, le chômage se trouve à son niveau d’équilibre sur le marché du travail. Quelqu’un qui perdrait son emploi au point X ne serait pas indifférent entre être employé et chômeur car il subit un coût lié à la perte de son emploi.









            [image: Point B : Au point B, il y a des personnes supplémentaires cherchant du travail, et qui sont également au chômage involontaire. Le chômage additionnel constaté au point B est causé par la faible demande agrégée et est appelé chômage conjoncturel ou dû à une demande déficiente. ]



Point B



Au point B, il y a des personnes supplémentaires cherchant du travail, et qui sont également au chômage involontaire. Le chômage additionnel constaté au point B est causé par la faible demande agrégée et est appelé chômage conjoncturel ou dû à une demande déficiente.









            [image: L’équilibre de Nash : Au point B, le chômage involontaire total est donné par la somme du chômage d’équilibre et du chômage conjoncturel. Le point X correspond à l’équilibre de Nash du marché du travail, ce qui signifie que tous les agents font du mieux possible étant donné les actions des autres acteurs. Aucun travailleur ni aucune entreprise ne peut améliorer sa situation en modifiant ses actions. ]



L’équilibre de Nash



Au point B, le chômage involontaire total est donné par la somme du chômage d’équilibre et du chômage conjoncturel. Le point X correspond à l’équilibre de Nash du marché du travail, ce qui signifie que tous les agents font du mieux possible étant donné les actions des autres acteurs. Aucun travailleur ni aucune entreprise ne peut améliorer sa situation en modifiant ses actions.








Nous appelons « chômage d’équilibre » le niveau de chômage au point X, mais qu’en est-il du point B ? Un chômage lié à une demande déficiente peut-il être un résultat de long terme ? Le comportement des entreprises et des travailleurs conduira-t-il à une disparition du chômage lié à une demande agrégée insuffisante ?

Nous pouvons voir que B n’est pas un équilibre de Nash. En ce point, le service des RH, qui tient compte du taux de chômage élevé, dirait sans aucun doute : « Avec un niveau de chômage si élevé, nous pourrions rémunérer nos travailleurs beaucoup moins et ils feraient tout autant leur travail ! » Puisque l’entreprise pourrait obtenir des profits plus élevés en abaissant le salaire tant que celui-ci demeure au-dessus de la courbe des salaires, B n’est pas un équilibre de Nash.

Mais même ainsi, une situation du type de B pourrait persister longtemps en l’absence de politique publique dédiée à la relance de l’emploi.

Pour comprendre pourquoi, nous devons d’abord comprendre comment la décision de réduire le salaire prise par les services RH à travers toute l’économie pourrait (dans les bonnes circonstances) mener à la disparition du chômage conjoncturel. Imaginez que l’économie soit au point B (avec toutes les entreprises à des points similaires au point B de la Figure 9.9). Dans ce cas, l’enchaînement suivant se produirait, initié par le service des RH :


  	Des salaires moins élevés abaisseraient les coûts.

  	Le degré de concurrence auquel l’entreprise est confrontée n’ayant pas changé, elle voudrait alors fixer un prix lui permettant de restaurer le taux de marque maximisant son profit.

  	Étant donné la baisse des coûts, les entreprises baisseraient donc leurs prix.

  	Du fait de la pente négative de la courbe de demande à laquelle les entreprises sont confrontées, elles vendraient plus, d’où un accroissement de la production et de l’emploi.



La Figure 9.14 illustre le processus d’ajustement de l’entreprise : le salaire est abaissé par les RH et étant donné la réduction des coûts, le service marketing baisse le prix pour maximiser le profit. Les entreprises se déplacent alors sur la droite le long de la courbe de demande. La production et l’emploi augmentent.

Pour voir à quel niveau la baisse des prix des entreprises s’arrêtera, pensez à la nouvelle courbe d’isoprofit une fois que le coût de la main-d’œuvre a baissé. En vous référant à l’Unité 7, rappelez-vous qu’à mesure que le coût (C) baisse, tous les points de la courbe d’isoprofit se trouvent désormais à un niveau de profit plus élevé que ce qui était possible avant la baisse des salaires.

Il est également important de noter qu’elle est plus pentue qu’avant. Rappelez-vous que la pente de la courbe d’isoprofit est (p − C)/q, ainsi, par exemple, en B (q*; p*), la pente de la courbe d’isoprofit avec le salaire plus bas est plus forte.

Suivez les étapes sur la Figure 9.14 pour voir quel prix fixera l’entreprise.





            [image: Une entreprise accroît la production et l’emploi suite à une baisse des salaires. ]



Figure 9.14 
Une entreprise accroît la production et l’emploi suite à une baisse des salaires.









            [image: La nouvelle courbe d’isoprofit : La nouvelle courbe d’isoprofit (salaire plus bas) passant par le point initial B est désormais plus pentue que la courbe de demande, par conséquent, l’entreprise peut faire mieux en baissant son prix et en abaissant la courbe de demande, vendant davantage. ]



La nouvelle courbe d’isoprofit



La nouvelle courbe d’isoprofit (salaire plus bas) passant par le point initial B est désormais plus pentue que la courbe de demande, par conséquent, l’entreprise peut faire mieux en baissant son prix et en abaissant la courbe de demande, vendant davantage.









            [image: Profits maximaux : L’entreprise continuera à faire cela jusqu’à ce qu’elle atteigne un point sur la courbe de demande où l’une des nouvelles courbes d’isoprofit d’un bleu plus sombre soit tangente à la courbe de demande. L’entreprise maximise ses profits au point X. ]



Profits maximaux



L’entreprise continuera à faire cela jusqu’à ce qu’elle atteigne un point sur la courbe de demande où l’une des nouvelles courbes d’isoprofit d’un bleu plus sombre soit tangente à la courbe de demande. L’entreprise maximise ses profits au point X.








Quelles entraves à ce processus d’ajustement ?

Ce processus explique comment la baisse du salaire et du prix peut mener l’économie à se déplacer du point B pour revenir au point X. Toutefois, les vraies économies ne fonctionnement pas comme une mécanique bien huilée.1 Que pourrait-il se passer ?

Résistance des travailleurs à une réduction de leur salaire nominal

Les RH savent que l’abaissement du salaire nominal de leurs employés ne serait pas une mince affaire, car cela implique que la quantité monétaire effectivement reçue par chacun des travailleurs actuellement employés serait réduite. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 6, les entreprises sont souvent réticentes à baisser le salaire nominal car cela peut affecter le moral des travailleurs et provoquer des conflits avec les employés. Les grèves et la résistance des travailleurs, par exemple au moyen de la grève perlée (« go slow » en anglais), perturberaient le processus de production. Pour ces raisons, le service RH pourrait hésiter à imposer des baisses des salaires nominaux à ses travailleurs.2

La baisse des salaires et des prix pourrait ne pas suffire à entraîner une hausse des ventes et de l’emploi

Pour que l’ajustement de B à X s’opère, les entreprises de toute l’économie doivent ajuster les prix et les salaires à la baisse, et en réponse, les entreprises et les ménages doivent accroître leur demande de biens et services suffisamment pour ramener la demande de l’économie dans son ensemble (ou agrégée) au niveau qu’elle avait en X. Pour l’entreprise individuelle, une réduction des prix implique une hausse des ventes. Mais une chute des prix sur l’ensemble de l’économie peut causer des coupes dans les dépenses, déplaçant vers la gauche la courbe de demande à laquelle sont confrontées les entreprises. Une baisse des prix peut pousser les ménages à remettre à plus tard leurs dépenses, dans l’espoir d’obtenir des prix meilleurs plus tard. La diminution de la dépense serait encore exacerbée par ce comportement. De surcroît, lorsque les salaires diminuent, les individus tendent à dépenser moins, réduisant la demande.

Ainsi, en présence d’une demande agrégée insuffisante, les décisions habituelles de recherche de rente des entreprises et les réponses des consommateurs, une fois agrégées à travers toute l’économie, ne peuvent pas garantir un déplacement de l’économie du point B vers l’équilibre de Nash en X.

Le rôle des politiques publiques

Heureusement, il existe une autre manière de retourner à l’équilibre de Nash lorsque l’économie se trouve en B. Le gouvernement peut adopter des politiques en vue d’accroître les dépenses publiques et d’amplifier la demande à laquelle les entreprises sont confrontées. Dans ce cas, en B, les entreprises constateraient qu’elles produisent moins que la quantité maximisant le profit et se mettraient à employer plus au lieu de chercher à réduire les salaires. Les politiques visant à affecter la demande agrégée dans l’économie sont abordées dans les Unités 13 à 17.

La Figure 9.15 illustre cette situation. Comme précédemment, l’économie commence (suite à la baisse de la demande agrégée) au point B. Plutôt que d’attendre une reprise de la demande agrégée (par exemple, à travers une reprise de la demande mondiale de minerais) ou d’attendre que le processus de baisse des prix et des salaires se répande à travers toute l’économie, le gouvernement peut accroître le niveau de demande agrégée.





            [image: Une entreprise augmente sa production et son emploi à la suite d’une hausse de la demande résultant d’une politique monétaire ou budgétaire. ]



Figure 9.15 
Une entreprise augmente sa production et son emploi à la suite d’une hausse de la demande résultant d’une politique monétaire ou budgétaire.









            [image: Avant l’augmentation de la demande : Comme précédemment, l’économie se trouve initialement au point B. ]



Avant l’augmentation de la demande



Comme précédemment, l’économie se trouve initialement au point B.









            [image: La courbe de demande se déplace vers la droite : Rappelez-vous, les courbes d’isoprofit ne se déplacent pas lorsque la courbe de demande se déplace. L’entreprise atteint une nouvelle courbe d’isoprofit, plus élevée, si la demande augmente du fait d’une demande agrégée plus élevée, elle-même causée par des interventions sur la politique monétaire ou budgétaire. ]



La courbe de demande se déplace vers la droite



Rappelez-vous, les courbes d’isoprofit ne se déplacent pas lorsque la courbe de demande se déplace. L’entreprise atteint une nouvelle courbe d’isoprofit, plus élevée, si la demande augmente du fait d’une demande agrégée plus élevée, elle-même causée par des interventions sur la politique monétaire ou budgétaire.









	politique monétaire
	Actions de la banque centrale (ou du gouvernement) visant à influencer l’activité économique via des changements des taux d’intérêt ou des prix des actifs financiers. Voir également : quantitative easing (QE).




	politique budgétaire
	Changements des impôts ou de la dépense publique afin de stabiliser l’économie. Voir également : relance budgétaire, multiplicateur budgétaire, demande agrégée (ou globale).



L’une des méthodes repose sur la banque centrale rendant le crédit moins cher par la réduction du taux d’intérêt. Le but est de fournir aux gens des incitations à avancer dans le temps leurs décisions de dépenses, en particulier pour les biens qui sont généralement achetés avec de l’argent emprunté, tels que les logements et les voitures. Nous nous intéressons de plus près à cette politique monétaire dans l’Unité 10 (Les banques, la monnaie et le marché du crédit) et l’Unité 15 (Inflation, chômage et politique monétaire). D’autres méthodes consistent pour le gouvernement à accroître les dépenses publiques ou à réduire des taux d’imposition. Ces politiques budgétaires font l’objet de l’Unité 14 (Chômage et politique budgétaire).

Nous pouvons résumer ce que nous avons appris des Figures 9.16a-c. Lorsque la demande agrégée au sein de l’économie est trop faible, le chômage est plus élevé qu’à l’équilibre de Nash. Le gouvernement ou la banque centrale peuvent éliminer ce chômage lié à une demande déficiente grâce à la politique monétaire ou budgétaire. Ces politiques ont de fortes chances d’être des moyens plus rapides de réduire le chômage que la simple combinaison des ajustements à la baisse des prix et des salaires par les entreprises de l’économie tout entière et de la hausse de la demande de biens et services par les ménages et les entreprises.

L’ajustement via la politique fiscale ou monétaire est représenté sur la Figure 9.16a, l’ajustement via les baisses de salaire et de prix est représenté sur la Figure 9.16b et le marché du travail agrégé est représenté sur la Figure 9.16c.




            [image: L’entreprise : ajustement vers le chômage d’équilibre en X via la politique budgétaire ou monétaire. ]



Figure 9.16a 
L’entreprise : ajustement vers le chômage d’équilibre en X via la politique budgétaire ou monétaire.









            [image: L’entreprise : ajustement vers le chômage d’équilibre en X via la réduction du salaire et du prix. ]



Figure 9.16b 
L’entreprise : ajustement vers le chômage d’équilibre en X via la réduction du salaire et du prix.









            [image: Marché du travail agrégé : chômages conjoncturel et d’équilibre. ]



Figure 9.16c 
Marché du travail agrégé : chômages conjoncturel et d’équilibre.







  Exercice 9.5 Salaires et demande agrégée

  Nous avons vu que si une économie a une faible demande agrégée couplée à un chômage conjoncturel élevé, alors l’ajustement automatique de retour à l’équilibre pourrait se produire par le biais d’un processus de baisse du salaire et du prix. Imaginez que vous êtes un travailleur et que vous voyez que de nombreux travailleurs ont perdu leur emploi tandis que d’autres voient leur salaire baisser.

  
    	Comment cela pourrait-il affecter vos décisions de dépenses et d’épargne ?

    	Comment cela pourrait-il affecter le retour à l’équilibre ?

  




  Question 9.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 9.12 représente le marché du travail impacté par un choc négatif sur la demande agrégée. En vous appuyant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Le nouvel équilibre B est un équilibre de Nash.

    	En B, le chômage est purement conjoncturel.

    	En B, les entreprises peuvent réaliser des profits plus élevés en abaissant le salaire.

    	L’ajustement permettant de retourner en X depuis le point B est immédiat.

  

  
    	B n’est pas un équilibre de Nash car les entreprises peuvent faire des profits plus élevés en abaissant le salaire.

    	En B, le chômage total est la somme du chômage d’équilibre et du chômage conjoncturel.

    	En B, le salaire réel est au-dessus de la courbe des salaires, par conséquent, les entreprises peuvent baisser le salaire et continuer malgré cela d’obtenir des travailleurs qu’ils travaillent dur. Cela conduit à des profits plus élevés.

    	Un résultat comme B après un choc de demande agrégée négatif peut persister longtemps en l’absence de politiques publiques pour stimuler l’emploi.
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9.8. L’équilibre du marché du travail et la répartition du revenu

Comme nous l’avons vu, le modèle du marché du travail ne détermine pas seulement le niveau d’emploi, de chômage et de salaire, mais aussi la répartition de la production de l’économie entre les travailleurs (employés et chômeurs) et les employeurs. Par conséquent, le modèle du marché du travail est aussi un modèle de la répartition du revenu au sein d’une économie simple dans laquelle il y a seulement deux catégories (les employeurs, qui possèdent les entreprises, et les travailleurs), où une partie de ces derniers n’ont pas de travail.

Comme nous l’avons fait dans l’Unité 5, nous pouvons construire la courbe de Lorenz et calculer le coefficient de Gini pour l’économie dans ce modèle. Reportez-vous à la rubrique Einstein de l’Unité 5 sur la courbe de Lorenz et à celle située à la fin de cette section. Elles expliquent comment calculer le coefficient de Gini à l’aide de différentes sortes d’informations sur la population.




            [image: La répartition des revenus à l’équilibre du marché du travail. ]



Figure 9.17 
La répartition des revenus à l’équilibre du marché du travail.






Dans la partie gauche de la Figure 9.17, nous montrons le marché du travail d’une économie comprenant 80 employés identiques et 10 entreprises identiques. Comme vous pouvez le voir, il y a 10 personnes au chômage. Chaque entreprise a un propriétaire unique. L’économie est à l’équilibre au point A, le salaire y est à la fois suffisant pour motiver les employés à travailler et compatible avec le taux de marque qui maximise le profit sur les coûts de l’entreprise (w = 0,6 dans ce cas).

La partie droite montre la courbe de Lorenz du revenu de cette économie. La courbe de Lorenz (ligne bleue continue) commence à droite de l’origine sur l’axe des abscisses car les chômeurs ne reçoivent aucun revenu en l’absence d’allocations chômage. La courbe des prix dans la partie de gauche indique que la production totale est répartie de telle sorte que les travailleurs reçoivent 60 % du revenu total tandis que leurs employeurs reçoivent le reste. Dans la partie de droite, cela est représenté par la seconde rupture de pente sur la courbe de Lorenz, où nous voyons que les 90 personnes les plus pauvres de la population (les 10 chômeurs et les 80 employés montrés sur l’axe des abscisses) reçoivent 60 % de la production totale (axe des ordonnées).

La taille de la zone colorée mesure l’ampleur des inégalités, et le coefficient de Gini est de 0,36. Pour apprendre à calculer le coefficient de Gini à l’aide d’informations de ce type, reportez-vous à la rubrique Einstein à la fin de cette section.

La courbe de Lorenz est composée de trois segments qui commencent à l’origine (0; 0) et s’achèvent en (1; 1). La première rupture de pente intervient lorsque nous avons compté tous les chômeurs.

Le deuxième est le point intérieur dont les coordonnées sont (part du nombre total de la population active; part de la production totale reçue en salaires). La fraction de la production reçue en salaires, appelée part des salaires dans le revenu total, s, est :



Par conséquent, la zone grisée de la figure – et donc l’inégalité mesurée par le coefficient de Gini – s’étend si :


  	Une plus grande proportion des employés est sans travail (taux de chômage plus élevé) : le premier point de rupture de pente se déplace alors vers la droite.

  	Le salaire réel baisse (ou de manière équivalente, le taux de marque augmente) et rien d’autre ne change : le deuxième point de rupture de la pente se déplace vers le bas.

  	La productivité augmente toutes choses égales par ailleurs (les salaires réels n’augmentent pas) : cela implique que le taux de marque augmente, donc là encore le deuxième point de rupture se déplace vers le bas.



Les facteurs qui affectent l’équilibre du marché du travail : chômage et inégalités

Qu’est-ce qui peut changer le niveau d’emploi et la répartition des revenus entre profits et salaires à l’équilibre ? Suivez les étapes sur la Figure 9.18 pour voir ce qui arriverait à la suite d’une augmentation de l’intensité de la concurrence à laquelle les entreprises sont confrontées, par exemple du fait d’une chute des barrières à l’entrée sur les marchés de cette économie pour les entreprises concurrentes des pays étrangers.





            [image: L’effet d’une augmentation de l’intensité de la concurrence à laquelle sont confrontées les entreprises : la courbe des prix se déplace vers le haut et les inégalités baissent. ]



Figure 9.18 
L’effet d’une augmentation de l’intensité de la concurrence à laquelle sont confrontées les entreprises : la courbe des prix se déplace vers le haut et les inégalités baissent.









            [image: L’équilibre initial : Nous partons de l’équilibre en A avec un coefficient de Gini de 0,36. Supposez que l’intensité de la concurrence à laquelle sont confrontées les entreprises augmente. ]



L’équilibre initial



Nous partons de l’équilibre en A avec un coefficient de Gini de 0,36. Supposez que l’intensité de la concurrence à laquelle sont confrontées les entreprises augmente.









            [image: Un nouvel équilibre : Le taux de marque appliqué par les entreprises sur le marché va baisser et la courbe des prix sera donc plus haute. Le nouvel équilibre s’établit en B. ]



Un nouvel équilibre



Le taux de marque appliqué par les entreprises sur le marché va baisser et la courbe des prix sera donc plus haute. Le nouvel équilibre s’établit en B.









            [image: Un nouveau coefficient de Gini : À ce nouvel équilibre, le salaire et l’emploi sont plus élevés. Une concurrence accrue implique que les entreprises voient leur pouvoir de marché baisser : la part allant aux profits baisse tandis que la part allant aux salaires augmente. Les inégalités baissent : le nouveau coefficient de Gini est de 0,19. ]



Un nouveau coefficient de Gini



À ce nouvel équilibre, le salaire et l’emploi sont plus élevés. Une concurrence accrue implique que les entreprises voient leur pouvoir de marché baisser : la part allant aux profits baisse tandis que la part allant aux salaires augmente. Les inégalités baissent : le nouveau coefficient de Gini est de 0,19.








Le taux de marque diminuerait et, par conséquent, le salaire réel montré par la courbe des prix augmenterait, menant à un nouvel équilibre en B, caractérisé par un salaire et un niveau d’emploi plus élevés. La part de la production allant aux profits chuterait, tandis que la part allant aux salaires augmenterait.


  Question 9.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 9.17 est la courbe de Lorenz associée à un certain équilibre du marché du travail. Dans une population de taille 100, il y a 10 entreprises, chacune détenue par un propriétaire unique, 80 travailleurs employés et 10 travailleurs sans emploi. Les travailleurs employés reçoivent 60 % du revenu total sous forme de salaires. Le coefficient de Gini est de 0,36. Dans lesquels des cas suivants, le coefficient de Gini augmenterait-il, toutes choses égales par ailleurs ?

  
    	Une hausse du taux de chômage.

    	Une hausse du salaire réel.

    	Une hausse de la productivité des travailleurs à salaire réel inchangé.

    	Une hausse de l’intensité de la concurrence à laquelle les entreprises sont confrontées.

  

  
    	Une hausse du taux de chômage déplacerait la première rupture de la pente de la courbe de Lorenz vers la droite. Cela déplace la courbe vers le bas, augmentant le coefficient de Gini.

    	Une hausse du salaire réel déplacerait la deuxième rupture de la pente de la courbe de Lorenz vers le haut. Cela déplace la courbe vers le haut, réduisant le coefficient de Gini.

    	Cela implique une hausse du taux de marque ou, de manière équivalente, une baisse de la part des salaires dans le revenu total. Cela déplace la deuxième rupture de la pente de la courbe de Lorenz vers le bas, augmentant le coefficient de Gini.

    	Une augmentation de l’intensité de la concurrence déplace vers le haut la courbe des prix dans le modèle du marché du travail, avec pour conséquences plus d’emploi et une part des salaires plus importante. Cela déplace la première rupture de la pente de la courbe de Lorenz vers la gauche et la seconde vers le haut, réduisant ainsi le coefficient de Gini.

  




  Einstein La courbe de Lorenz et le coefficient de Gini dans une économie avec des chômeurs, des employés et des employeurs (propriétaires)

  


            [image:  ]






  Nous allons maintenant utiliser le graphique pour dériver une équation donnant la valeur du coefficient de Gini en fonction des variables suivantes :

  
    	u, la part de la population qui est au chômage ;

    	n, la part de la population qui est employée ;

    	w, le salaire réel ;

    	q, la production par travailleur employé ;

    	s = w/q, la part des salaires reçue par les travailleurs.

  

  Rappelez-vous que le coefficient de Gini est égal à l’aire A divisée par l’aire sous la droite à 45 degrés, c’est-à-dire qu’il est égal à A/0,5=2A. Nous calculons A comme 0,5 – B, où B = B1 + B2 + B3 :

  

  En réarrangeant, cela donne :

  

  Ce qui implique que le coefficient de Gini vaut :

  

  Rappelez-vous que s = w/q. Qu’apprenons-nous de l’expression :

  

  
    	Si la classe des employeurs reçoit une part relativement plus petite : alors u + n augmente. Cela implique que g croît et que le point Y se déplace vers la droite sur la courbe de Lorenz : les inégalités s’accroissent. Cela est dû au fait que la même quantité de profit est répartie entre moins de personnes, ils sont donc encore plus riches qu’avant. Cela pourrait décrire l’évolution initiale du capitalisme, passant d’une économie d’entreprises familiales de petite taille et d’artisans employant chacun quelques employés à une économie moderne dans laquelle les richesses sont concentrées.

    	Une hausse de la part des salaires w/q, toutes choses égales par ailleurs, réduira le coefficient de Gini : cela déplace le point Y vers le haut.

    	Si toutes les entreprises sont des coopératives : c’est-à-dire qu’il n’y a pas d’employeur et les travailleurs gardent tout ce qui est produit (w/q = 1), alors le coefficient de Gini tombe à g = 2u + n – 1 et le point Y se déplace dans le coin en haut à droite. Si en plus de cela il n’y a pas de chômage, alors u = 0 et n = 1, donc g = 0 : il y a égalité parfaite car tous sont des travailleurs recevant le même salaire. Cela suppose que la productivité reste inchangée.

    	Comme nous l’avons vu dans la rubrique Einstein de l’Unité 5, ce calcul ne fonctionne pas si la population est petite : dans ce cas, la formule du coefficient de Gini que nous avons dérivée n’est pas égale à 1 lorsqu’une seule personne reçoit l’intégralité du revenu – contrairement à ce qui devrait être le cas. Pour le montrer, supposons que w = 0, si bien que l’intégralité du revenu va aux employeurs. Dans notre formule ci-dessus, cela donne g = u + n. Imaginez maintenant qu’il y ait 10 personnes dans la population, l’une d’entre elles seulement étant l’employeur. Nous avons alors g = 0,9 alors qu’en réalité le coefficient de Gini est égal à 1. C’est le biais de population de petite taille. Si vous calculez le coefficient de Gini en prenant la différence entre des paires d’individus pris dans la population, votre résultat sur g ne sera pas sujet à ce biais de population de petite taille. Alternativement, vous pouvez multiplier g calculé ci-dessus par N/(N − 1) pour corriger ce biais, où N est la taille de la population : multiplier 0,9 par 10/9 donne g = 1.
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9.9. Offre de travail, demande de travail et pouvoir de négociation

Bien que l’offre de travail doive toujours être supérieure à la demande à l’équilibre du marché du travail (il y a toujours du chômage involontaire), l’offre de travail n’en demeure pas moins un des déterminants importants de l’équilibre de Nash sur le marché du travail. Pour voir pourquoi il en est ainsi, imaginons qu’il y ait une immigration de personnes cherchant un emploi (faites l’hypothèse que ces immigrants sont des employés potentiels, par opposition à des personnes qui souhaitent lancer leur propre affaire), ou que les personnes restées à la maison pour élever leurs enfants ou à la retraite décident de réintégrer la population active.

Quel effet cela aurait-il ? Commençons par regarder ce qui arriverait à la courbe des salaires à la suite d’une hausse de l’offre de travail :


  	de nouveaux demandeurs d’emploi rejoindraient le groupe des chômeurs ;

  	cela conduirait à une augmentation de la durée moyenne d’une période de chômage ;

  	comme le coût lié à une perte d’emploi augmente, la valeur de la rente pour les salariés, au niveau courant de salaire et d’emploi, augmente aussi ;

  	mais les entreprises paieraient alors leurs salariés plus que nécessaire pour s’assurer qu’ils sont motivés à travailler…

  	… en conséquence, les entreprises réduiraient les salaires.



Puisque cela est vrai en tout point de la courbe des salaires, cela est nécessairement vrai pour la courbe dans son ensemble. Ainsi, une augmentation de l’offre de travail déplace la courbe des salaires vers le bas.

Changements de l’offre de travail : les effets de l’immigration

Nous utilisons une hausse de l’offre de travail due à l’immigration en guise d’exemple. La courbe d’offre de travail se déplacerait vers la droite, comme montré sur la Figure 9.19.





            [image: L’effet de l’immigration sur le chômage. ]



Figure 9.19 
L’effet de l’immigration sur le chômage.









            [image: Situation initiale : L’économie démarre en A, elle emploie 4 millions de travailleurs pour un salaire horaire de 20 $ et la population active compte 5 millions de personnes. ]



Situation initiale



L’économie démarre en A, elle emploie 4 millions de travailleurs pour un salaire horaire de 20 $ et la population active compte 5 millions de personnes.









            [image: Un million de travailleurs sont au chômage : Cela est représenté par la distance U. ]



Un million de travailleurs sont au chômage



Cela est représenté par la distance U.









            [image: Les travailleurs migrants rejoignent la force de travail : Cela accroît la population active, de 5 à 5,5 millions de travailleurs. ]



Les travailleurs migrants rejoignent la force de travail



Cela accroît la population active, de 5 à 5,5 millions de travailleurs.









            [image: La courbe des salaires se déplace vers le bas : Pour chaque niveau d’emploi, il y a maintenant plus de chômeurs. La hausse du chômage à 1,5 million de chômeurs est représentée par la distance U′. La menace d’une perte d’emploi est plus grande et les entreprises peuvent s’assurer de l’effort de la main-d’œuvre à un salaire plus faible. ]



La courbe des salaires se déplace vers le bas



Pour chaque niveau d’emploi, il y a maintenant plus de chômeurs. La hausse du chômage à 1,5 million de chômeurs est représentée par la distance U′. La menace d’une perte d’emploi est plus grande et les entreprises peuvent s’assurer de l’effort de la main-d’œuvre à un salaire plus faible.









            [image: Les entreprises baissent le salaire : Le salaire est à présent fixé au point B sur la courbe des salaires sur la figure, avec un salaire horaire à 13 $ et un emploi toujours à 4 millions. ]



Les entreprises baissent le salaire



Le salaire est à présent fixé au point B sur la courbe des salaires sur la figure, avec un salaire horaire à 13 $ et un emploi toujours à 4 millions.









            [image: Les profits augmentent : Cela conduit les entreprises à recruter plus de travailleurs, ce qui requiert une élévation des salaires le long de la courbe des salaires. Le marché du travail se déplace de B à C. ]



Les profits augmentent



Cela conduit les entreprises à recruter plus de travailleurs, ce qui requiert une élévation des salaires le long de la courbe des salaires. Le marché du travail se déplace de B à C.









            [image: Hausse des salaires et de l’emploi : Ils augmentent jusqu’à atteindre la courbe des prix, d’où des profits de nouveau compatibles avec la concurrence de marché. En C, l’emploi atteint 4,5 millions de travailleurs, le salaire est de 20 $ et le chômage est de retour à 1 million de travailleurs, comme indiqué par la distance U″. ]



Hausse des salaires et de l’emploi



Ils augmentent jusqu’à atteindre la courbe des prix, d’où des profits de nouveau compatibles avec la concurrence de marché. En C, l’emploi atteint 4,5 millions de travailleurs, le salaire est de 20 $ et le chômage est de retour à 1 million de travailleurs, comme indiqué par la distance U″.








Dans cette histoire, l’impact de court terme de l’immigration est néfaste pour les travailleurs déjà présents dans le pays : les salaires baissent et la durée anticipée du chômage augmente. Néanmoins, à long terme, la profitabilité accrue des entreprises mène à une expansion de l’emploi qui restaurera finalement (si aucun autre changement n’a lieu) le salaire réel et ramènera l’économie à son taux de chômage initial. Par conséquent, le bien-être des travailleurs de l’économie domestique n’est pas dégradé. Les immigrants ont également de bonnes chances de voir leur situation s’améliorer, en particulier s’ils ont quitté leur pays d’origine car il était difficile d’y gagner sa vie.

Nous résumons les effets de l’accroissement de l’offre de travail sur le marché du travail :


  	Le déplacement vers le bas de la courbe des salaires au niveau d’emploi de départ réduit le salaire (à B).

  	La baisse des salaires conduit à une réduction des coûts marginaux de l’entreprise et si les conditions de la demande adressée à l’entreprise ne changent pas, l’entreprise emploiera des travailleurs supplémentaires.

  	En conséquence, l’emploi augmente si bien que l’économie se situe à nouveau à l’intersection de la courbe des prix et de la nouvelle courbe des salaires, avec un niveau d’emploi plus élevé.

  	L’augmentation de l’offre de travail conduit à un nouvel équilibre avec un niveau d’emploi plus élevé, car cet événement a engendré un déplacement de la courbe des salaires vers le bas. Les nouvelles embauches s’arrêtent lorsque le salaire est de nouveau au niveau indiqué par la courbe des prix (à C). Dans le nouvel équilibre, l’emploi est plus élevé et le salaire réel reste inchangé.




  Exercice 9.6 Immigration d’entrepreneurs

  Supposez qu’une partie des immigrants décide de créer leur propre affaire plutôt que de devenir employés. Expliquez comment vous anticipez que cela affectera la courbe des salaires, la courbe des prix et l’équilibre du marché du travail.




  Question 9.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 9.17 représente le modèle d’un marché du travail comprenant 90 millions de travailleurs. L’équilibre actuel du marché du travail se trouve en A. Considérez à présent le cas où l’offre de travail totale augmente pour atteindre 100 millions. À partir de ces informations, lesquelles des affirmations suivantes sont correctes concernant le processus d’ajustement du marché du travail ?

  
    	Dans un premier temps, le chômage double.

    	Un chômage plus élevé conduit à une baisse de la rente d’emploi perçue par les travailleurs employés au salaire en vigueur.

    	Les entreprises sont contraintes d’augmenter les salaires pour inciter les employés à travailler dur.

    	La courbe des salaires se déplace vers le bas.

  

  
    	Avant l’accroissement de l’offre de travail, il y a 10 millions de chômeurs. Avec les 10 millions de travailleurs supplémentaires rejoignant l’offre de travail, le chômage double initialement pour atteindre les 20 millions de travailleurs.

    	Une hausse du chômage signifie qu’il est plus coûteux pour les travailleurs d’être au chômage. Par conséquent, il y a une hausse de la rente d’emploi perçue par les employés.

    	Une hausse du chômage implique une hausse de la rente d’emploi. Cela signifie que les entreprises peuvent se permettre de payer un salaire plus faible tout en étant en mesure d’inciter les employés à travailler dur.

    	Une hausse du chômage implique une hausse de la rente d’emploi. Cela signifie que les entreprises peuvent se permettre de payer un salaire plus faible tout en étant en mesure d’inciter les employés à travailler dur. Cela est vrai en tout points de la courbe des salaires, et par conséquent la courbe des salaires se déplace vers le bas.

  



    17    18    22

9.10. Syndicats : salaires négociés et effet de la prise de parole (voice) du syndicat


	syndicat
	Une organisation qui est composée majoritairement d’employés, dont les activités principales incluent la négociation des salaires et des conditions de travail de ses membres.



Le modèle du marché du travail présenté jusqu’alors se concentre sur les entreprises et les travailleurs individuels. Toutefois, dans de nombreux pays, les syndicats de travailleurs ont une responsabilité importante dans le fonctionnement du marché du travail.3 Un syndicat est une organisation pouvant représenter les intérêts d’un groupe de travailleurs dans les négociations avec les employeurs sur des questions telles que le salaire, les conditions de travail et les heures de travail. Le contrat qui en résulte est établi entre l’entreprise ou l’organisation représentant les employeurs et le syndicat.4

Comme vous pouvez le voir sur la Figure 9.20, la fraction de la population active employée dont les contrats doivent appliquer des conventions collectives négociées par les syndicats varie très fortement d’un pays à l’autre, allant de pratiquement tous les travailleurs en France et dans quelques économies d’Europe du Nord, à presque aucun aux États-Unis et en Corée du Sud.




            [image: Part des employés dont les salaires relèvent de conventions collectives (début des années 2010). ]



Figure 9.20 
Part des employés dont les salaires relèvent de conventions collectives (début des années 2010).
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Les syndicats et la courbe des salaires négociés

Là où les travailleurs sont organisés en syndicats, le salaire n’est pas fixé par le service des RH mais plutôt par un processus de négociation entre le syndicat et l’entreprise. Bien que le salaire doive toujours être au moins aussi élevé que le salaire indiqué par la courbe des salaires pour le niveau de chômage en vigueur, le salaire négocié peut se trouver au-dessus de la courbe des salaires. La raison en est que désormais la menace d’un renvoi du travailleur par l’employeur n’est plus la seule composante du rapport de force. Le syndicat peut menacer de « renvoyer » l’employeur (au moins temporairement) en se mettant en grève, c’est-à-dire en retirant le travail des employés à l’entreprise.

Nous pouvons penser à une « courbe de négociation » placée au-dessus de la courbe des salaires et qui indique le salaire que le processus de négociation syndicat-employeur produira pour chaque niveau d’emploi.

Le pouvoir de négociation relatif du syndicat et de l’employeur détermine l’écart entre cette courbe de négociation et la courbe des salaires située en dessous. Le pouvoir du syndicat dépend de sa capacité à priver l’entreprise de ses travailleurs, donc sa force de négociation sera supérieure s’il peut garantir que pendant une grève, aucun autre travailleur n’offrira ses services à l’entreprise. Le pouvoir du syndicat ainsi que les autres déterminants du pouvoir de négociation dépendent des lois et des normes sociales qui sont en vigueur dans une économie. Dans de nombreux pays, par exemple, chercher du travail auprès d’une entreprise dont les employés sont en grève est une violation très grave des normes sociales établies entre travailleurs.

Un syndicat puissant pourrait toutefois choisir de ne pas chercher une hausse des salaires, même s’il en a le pouvoir. Cela tient au fait qu’un syndicat, même puissant, ne peut que fixer le salaire et qu’il n’est pas en mesure de déterminer combien d’employés l’entreprise recrute. Un salaire trop élevé pourrait amputer les profits de telle sorte que l’entreprise doive mettre la clé sous la porte ou procéder à des licenciements.

Les syndicats peuvent choisir de restreindre leur usage du pouvoir de négociation. Si le salaire qu’ils fixent couvre une partie substantielle de l’économie, ils prendront en compte les effets de leur décision salariale sur les salaires et l’emploi des travailleurs à l’échelle de l’économie tout entière.

Pour comprendre la différence faite par l’introduction d’un syndicat, voyons comment le marché du travail fonctionnerait si, en lieu et place de la fixation du salaire par l’employeur et des réponses individuelles des employés, le processus prenait la forme suivante :


  	Le syndicat fixe le salaire.

  	L’employeur informe ses salariés qu’un niveau insuffisant d’effort entraînera le licenciement.

  	Les salariés réagissent au salaire fixé et au risque de licenciement par un niveau d’effort adapté.



Dans cette situation, l’employeur n’est plus à même de fixer le salaire qui maximise ses profits (c’est-à-dire de l’établir au point de tangence de la droite d’isoprofit pour l’effort et de la courbe de meilleure réponse, au point A sur la Figure 9.21). Référez-vous aux étapes de la Figure 9.21 pour voir ce qu’il se passe lorsque c’est le syndicat plutôt que l’entreprise, qui fixe le salaire.





            [image: Le syndicat fixe le salaire de l’entreprise. ]



Figure 9.21 
Le syndicat fixe le salaire de l’entreprise.









            [image: L’employeur fixe le salaire : Au point A, l’employeur fixe le salaire qui maximise les profits et correspond au point de tangence de la droite d’isocoût avec la fonction de meilleure réponse. ]



L’employeur fixe le salaire



Au point A, l’employeur fixe le salaire qui maximise les profits et correspond au point de tangence de la droite d’isocoût avec la fonction de meilleure réponse.









            [image: Le syndicat, et non l’employeur, fixe le salaire : Si le syndicat fixe le salaire, il sera plus élevé que celui préféré par l’employeur, et le niveau d’effort correspondant sera supérieur… ]



Le syndicat, et non l’employeur, fixe le salaire



Si le syndicat fixe le salaire, il sera plus élevé que celui préféré par l’employeur, et le niveau d’effort correspondant sera supérieur…









            [image: Effort supérieur mais profit inférieur : … mais les profits seront inférieurs (comme l’indique la pente plus faible de la droite d’isocoût passant par C). ]



Effort supérieur mais profit inférieur



… mais les profits seront inférieurs (comme l’indique la pente plus faible de la droite d’isocoût passant par C).








Comme indiqué sur la figure, le salaire sera supérieur à celui préféré par l’employeur. Les travailleurs fourniront désormais davantage d’effort, mais comme les salaires auront plus augmenté que la productivité, les entreprises recevront moins d’effort pour chaque dollar versé en salaire. En conséquence, les profits seront inférieurs à ceux enregistrés en l’absence d’un syndicat, c’est-à-dire qu’il s’établiront sur la droite d’isocoût de pente plus faible passant par C.

En transposant la Figure 9.21 dans le modèle du marché du travail de la Figure 9.22, nous voyons que la courbe des salaires négociée se situe au-dessus de la courbe des salaires. En observant l’équilibre à l’intersection de la courbe des salaires négociée et de la courbe des prix, nous constatons que le salaire n’est pas affecté mais que l’emploi est plus faible.




            [image: La courbe des salaires négociée en l’absence de l’effet « voice » du syndicat. ]



Figure 9.22 
La courbe des salaires négociée en l’absence de l’effet « voice » du syndicat.






Paradoxalement, il semble que le succès d’un syndicat dans la négociation serait dommageable pour les employés dans la mesure où le salaire réel reste inchangé et qu’il y a plus de chômeurs. Mais si l’on observe les données sur le taux de couverture des conventions collectives et le chômage présentées dans la Figure 9.23, il ne semble pas que le chômage soit plus élevé dans les pays où les négociations syndicales sont importantes dans le processus de fixation du salaire.

L’Autriche, où presque tous les employés sont couverts par des négociations collectives sur les salaires, affiche un taux de chômage plus faible (en moyenne sur la période 2000–2014) que les États-Unis, où moins d’un travailleur sur cinq est couvert par une convention collective. L’Espagne et la Pologne enregistraient toutes deux un chômage de masse sur cette période, mais le taux de couverture syndicale était très élevé en Espagne et très faible en Pologne.

Ainsi, le fait que les syndicats puissent pousser la courbe des salaires à la hausse pour atteindre la nouvelle « courbe des salaires négociés » n’explique pas tout.




            [image: Négociations salariales collectives et chômage dans les pays de l’OCDE. ]



Figure 9.23 
Négociations salariales collectives et chômage dans les pays de l’OCDE.
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L’effet « voice » des syndicats

Supposez qu’avec le temps, l’employeur et le syndicat aient développé des relations de travail constructives – par exemple, en cherchant des solutions aux problèmes qui surviennent de façon à satisfaire à la fois les salariés et les propriétaires. Les employés pourraient alors interpréter comme un signe de bonne volonté de la part de l’employeur sa reconnaissance du syndicat et son ouverture au compromis avec eux sur un salaire plus élevé.

Par conséquent, ils pourraient s’identifier plus fortement à leur entreprise et trouver l’effort moins pénible qu’auparavant, déplaçant ainsi vers le haut leur courbe de meilleure réponse représentée sur la Figure 9.24.

Le résultat du pouvoir accru de négociation des travailleurs et le fait qu’ils rendent à l’entreprise la pareille de sa politique bienveillante à l’égard des employés est décrit par le point D de la Figure 9.24. Le salaire est le même que dans le cas précédent, mais puisque l’effort des travailleurs est accru, le profit de l’entreprise est plus élevé. Notez que dans l’exemple montré, l’entreprise se porte toujours moins bien qu’en l’absence de syndicat.

Avec la nouvelle courbe de meilleure réponse, il y a naturellement un résultat encore meilleur que D – là où la courbe d’isocoût est tangente à la courbe de meilleure réponse (non montré) – pour une entreprise qui fixerait le salaire. Toutefois, cela n’est pas réalisable : les travailleurs n’exerceront pas l’effort supplémentaire en l’absence de négociations sur le salaire et les conditions de travail, rendues possibles par le rôle du syndicat dans la fixation du salaire.





            [image: Le syndicat fixe le salaire pour l’entreprise et les employés font un geste en retour. ]



Figure 9.24 
Le syndicat fixe le salaire pour l’entreprise et les employés font un geste en retour.









            [image: L’employeur fixe le salaire : Au point A, l’employeur fixe le salaire qui maximise les profits au point de tangence de la droite d’isocoût et de la fonction de meilleure réponse. ]



L’employeur fixe le salaire



Au point A, l’employeur fixe le salaire qui maximise les profits au point de tangence de la droite d’isocoût et de la fonction de meilleure réponse.









            [image: L’employeur reconnaît un syndicat : Si les employés interprètent comme un signe de bonne volonté la reconnaissance du syndicat par l’employeur et sa disposition à établir un compromis avec eux sur un salaire plus élevé, la courbe de meilleure réponse se déplace vers le haut. ]



L’employeur reconnaît un syndicat



Si les employés interprètent comme un signe de bonne volonté la reconnaissance du syndicat par l’employeur et sa disposition à établir un compromis avec eux sur un salaire plus élevé, la courbe de meilleure réponse se déplace vers le haut.









            [image: L’effet d’une politique bienveillante à l’égard des travailleurs : Le résultat d’un pouvoir accru de négociation des travailleurs et de la réciprocité face à l’attitude bienveillante de l’entreprise à leur égard est montré au point D. ]



L’effet d’une politique bienveillante à l’égard des travailleurs



Le résultat d’un pouvoir accru de négociation des travailleurs et de la réciprocité face à l’attitude bienveillante de l’entreprise à leur égard est montré au point D.








Nous avons montré deux effets de la présence d’un syndicat que nous pouvons désormais représenter dans le schéma du marché du travail :


  	Il peut être en mesure de faire payer à l’entreprise des salaires plus élevés que le minimum nécessaire pour inciter les employés à travailler (la courbe des salaires négociés se trouve au-dessus de la courbe des salaires).

  	Apporter aux employés une reconnaissance et une voix dans les processus de décision peut réduire la désutilité de l’effort et ainsi réduire le salaire minimum requis pour inciter les employés à travailler efficacement.



Les deux effets sont illustrés par la Figure 9.25. Sur cette figure, nous montrons le cas dans lequel le niveau d’équilibre de l’emploi est plus élevé et le chômage plus faible avec le syndicat (point Y) que sans (point X). Cela est dû au fait que le second effet (appelé « effet de voix du syndicat ») qui déplace la courbe des salaires vers le bas, est ici plus important que l’effet de négociation qui déplace la courbe des salaires vers le haut.




            [image: La courbe des salaires négociés et l’équilibre du marché du travail lorsqu’il y a un effet de « voix » du syndicat. ]



Figure 9.25 
La courbe des salaires négociés et l’équilibre du marché du travail lorsqu’il y a un effet de « voix » du syndicat.






Cela aurait pu toutefois fonctionner dans le sens contraire. L’effet du salaire négocié aurait pu l’emporter sur l’effet de « voix » du syndicat, auquel cas l’effet des syndicats aurait été de réduire le niveau d’emploi à l’équilibre du marché du travail.

Cela fournit une explication au fait que les données de la Figure 9.23 ne montrent pas de corrélation claire (positive ou négative) entre la couverture des conventions collectives et le niveau du chômage.

Les syndicats peuvent également affecter la productivité moyenne du travail, ce qui déplacera la courbe des prix. Si les syndicats encouragent la coopération avec la direction en résolvant les problèmes de production, la production moyenne et la courbe des prix s’élèveront (menant à des salaires plus élevés et à moins de chômage). Si les syndicats résistent aux améliorations de la productivité, telles l’introduction de nouvelles machines ou des changements des règles de travail, alors l’effet ira dans le sens opposé.


  Question 9.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 9.20 illustre l’effet de de la fixation du salaire par le syndicat. Que pouvons-nous déduire de cette figure ?

  
    	Par rapport à A, l’effort par heure en C est plus important et donc le profit de l’entreprise est plus élevé.

    	La courbe des salaires négociés qui en résulte sera au-dessus de la courbe des salaires établie en l’absence de syndicat.

    	L’effet d’un syndicat fort sera toujours d’accroître le chômage.

    	Quand les syndicats participent à la fixation des salaires, l’entreprise continue de fixer le salaire qui maximise ses profits.

  

  
    	La droite d’isocoût est plus plate au voisinage de C qu’au voisinage de A. Cela signifie que l’entreprise reçoit moins d’effort de la part des travailleurs pour chaque dollar dépensé en salaire. Par conséquent, le profit de l’entreprise est plus faible en C.

    	Du fait de l’effet du syndicat, les employés doivent être payés un salaire plus élevé pour travailler dur, par rapport à une situation sans syndicat. Cela déplace la courbe des salaires vers le haut.

    	Si les employés adoptent une attitude de réciprocité (par exemple leur désutilité à l’effort baisse) et qu’il y a un « effet de voix du syndicat », alors cela a pour effet de déplacer la courbe des salaires vers le bas. Si cela fait plus que compenser l’effet de négociation salariale qui déplace la courbe des salaires vers le haut, alors il y aura une baisse nette du chômage.

    	À la différence de A, en C, l’entreprise ne produit pas au point de tangence entre la droite d’isocoût et la courbe de meilleure réponse. Par conséquent, elle ne fixe plus le salaire au niveau maximisant son profit.
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9.11 Les politiques du marché du travail contre le chômage et les inégalités

Comme lorsque nous avons étudié l’effet des taxes sur les prix et les quantités de biens dans l’Unité 8, nous utilisons désormais le modèle du marché du travail que nous avons construit (les deux courbes) pour voir comment un changement de politique déplacera l’une de ces courbes, voire les deux. L’effet d’une politique est déterminé par le déplacement du point d’intersection des deux courbes.

Les objectifs des politiques du marché du travail incluent souvent la réduction du chômage et la hausse des salaires (en particulier des moins riches). Plus tard (dans les Unités 13-16), nous verrons que d’autres objectifs comprennent la réduction de l’insécurité économique à laquelle les familles sont exposées en raison de périodes de chômage.

Les effets des politiques publiques qui déplacent la courbe des prix

Éducation et formation

Supposez qu’une amélioration de la qualité de l’éducation et de la formation que les futurs employés reçoivent accroisse la productivité du travail. Quel est l’effet de cette hausse de la productivité sur les salaires réels et l’emploi à l’équilibre ?

Le taux de marque choisi par l’entreprise lorsqu’elle fixe son prix afin de maximiser ses profits est déterminé par le degré de concurrence auquel l’entreprise se trouve confrontée, il n’est donc pas affecté par cette hausse de la productivité.

Ce taux de marque détermine la répartition des revenus de l’entreprise entre les employés et les propriétaires, par conséquent, cela ne change pas non plus – la part des salaires dans les recettes reste la même. Ainsi, puisque la production de l’entreprise a augmenté, le salaire réel et la courbe des prix doivent aussi augmenter. Le résultat est une hausse des niveau d’équilibre de l’emploi et du salaire réel.

Une subvention sur les salaires

Une politique qui a été défendue pour accroître l’emploi consiste en une subvention versée aux entreprises en proportion des salaires qu’elles payent à leurs travailleurs. Supposez par exemple que recruter un travailleur pour une heure coûte à l’entreprise 40 $ de salaires, mais qu’elle reçoive une subvention publique de 10 % de ce montant, soit 4 $. Le coût net du salaire serait donc maintenant de 36 $.

Comment cela affecterait-il la courbe des prix ? Les coûts de l’entreprise ont maintenant diminué, mais comme ci-dessus, le taux de marque optimal que l’entreprise utilisera pour déterminer son prix n’a pas changé, l’entreprise baissera donc son prix pour restaurer l’ancien taux de marque. Lorsque toutes les entreprises font de même, les prix des biens que le travailleur consomme baissent, et les salaires réels augmentent.

L’effet, comme ci-dessus, déplace la courbe des prix vers le haut. Dans les deux cas – éducation et formation ou subvention sur les salaires – l’effet déplace le nouvel équilibre du marché du travail vers le haut et la droite le long de la courbe des salaires pour atteindre à la fois des salaires et un emploi plus élevés dans l’économie tout entière.

L’effet total de chacune des politiques devrait prendre en compte la manière dont l’éducation et la formation ou la subvention sur les salaires ont été financées, mais afin de proposer une illustration simple du fonctionnement du modèle, nous avons ici fait l’hypothèse que les fonds nécessaires à ces programmes pourraient être levés sans affecter le marché du travail.

L’effet des politiques qui déplacent la courbe des salaires

Un exemple de la manière dont la politique économique affecte la courbe des salaires est illustré par la Figure 9.26. Tout au long de cet exemple, le taux de chômage est maintenu constant à 12 % et nous faisons varier l’allocation chômage à laquelle le travailleur est éligible. Une allocation chômage plus élevée accroît le salaire de réserve et déplace la courbe de meilleure réponse vers la droite : le salaire de réserve plus élevé pour un niveau d’allocation chômage supérieur est montré en G. L’employeur fixe un salaire plus élevé (point C). Suivez les étapes pour voir ce qui arrive à la courbe des salaires et au chômage.





            [image: Obtention de la courbe des salaires : variation du niveau d’allocation chômage dans l’économie. ]



Figure 9.26 
Obtention de la courbe des salaires : variation du niveau d’allocation chômage dans l’économie.









            [image: L’entreprise fixe le salaire : Lorsque le chômage est à 12 % et l’allocation chômage est faible, l’entreprise établit le salaire au point A dans le graphique supérieur, qui correspond au point A du graphique inférieur. ]



L’entreprise fixe le salaire



Lorsque le chômage est à 12 % et l’allocation chômage est faible, l’entreprise établit le salaire au point A dans le graphique supérieur, qui correspond au point A du graphique inférieur.









            [image: Hausse de l’allocation chômage : Il y a une nouvelle courbe des salaires qui passe par le point C. ]



Hausse de l’allocation chômage



Il y a une nouvelle courbe des salaires qui passe par le point C.









            [image: La courbe des prix : Nous introduisons la courbe des prix pour trouver l’équilibre du marché du travail. Avec de faibles indemnités chômage, le taux de chômage d’équilibre est de 5 % en D, mais avec la hausse des allocations chômage, il croît à 12 % et atteint C. ]



La courbe des prix



Nous introduisons la courbe des prix pour trouver l’équilibre du marché du travail. Avec de faibles indemnités chômage, le taux de chômage d’équilibre est de 5 % en D, mais avec la hausse des allocations chômage, il croît à 12 % et atteint C.








Il existe des politiques qui affecteraient la troisième courbe de la figure (la courbe d’offre de travail). Nous avons déjà vu comment les politiques d’immigration pourraient affecter l’offre de travail et donc le fonctionnement du marché du travail. D’autres politiques affectant l’offre de travail comprennent les politiques visant à améliorer les opportunités d’emploi des femmes, comme les subventions aux crèches et garderies, et la réduction des discriminations envers les minorités désavantagées. Ces politiques fonctionnent initialement en élargissant l’ensemble des agents sans emploi et donc en déplaçant la courbe des salaires vers le bas, comme dans le cas de l’immigration.

9.12 Retour en arrière : les marchés des baristas et du pain

Nous avons dédié une unité entière au marché du travail pour deux raisons :


  	Son fonctionnement est très important pour déterminer à quel point l’économie sert les intérêts de la population.

  	Il est assez différent du fonctionnement de nombreux marchés que l’on connaît, aussi il est essentiel de connaître ces différences pour comprendre le fonctionnement de l’économie.



Une bonne manière de passer en revue ces différences consiste à mettre en perspective le marché du pain que nous avons utilisé pour illustrer le modèle d’équilibre concurrentiel des preneurs de prix dans l’unité précédente avec, par exemple, le marché des baristas (qui sont, pour les lecteurs qui ne fréquenteraient pas les cafés d’inspiration italienne, ceux qui préparent les boissons à base d’expresso).

Preneur de prix, faiseur de prix

Souvenez-vous qu’à l’équilibre du marché du pain, ni les consommateurs ni les boulangeries qui le vendent ne pouvaient trouver profitable de proposer d’acheter du pain à un prix différent, ou de fixer un prix différent de celui en vigueur pour les autres transactions sur le marché. À l’équilibre, acheteurs et vendeurs étaient des preneurs de prix :


  	Aucun acheteur n’avait intérêt à proposer de payer un prix moindre que le prix en vigueur : aucune boulangerie n’aurait accepté de lui vendre du pain.

  	Aucun acheteur n’avait intérêt à proposer de payer un prix plus élevé que le prix en vigueur : cela reviendrait simplement à gaspiller de l’argent. Sur le marché du pain, les acheteurs sont preneurs de prix car ils veulent acheter du pain au prix le plus bas possible.

  	Aucun vendeur (boulangerie) n’avait intérêt à fixer un prix plus élevé : il n’y aurait aucun client.

  	Aucun vendeur n’avait intérêt à proposer un prix plus bas : cela revenait à gaspiller de l’argent. Les vendeurs peuvent avoir autant de consommateurs qu’ils le souhaitent au prix en vigueur.




	salaire de réserve
	Ce qu’un employé pourrait obtenir comme salaire dans un autre emploi, ou via les allocations chômage ou tout autre type d’aide, s’il n’était pas employé dans son poste actuel.



Songez à présent au cas d’un acheteur sur le marché du travail. Il s’agit d’un employeur qui achète le temps d’un employé. Le prix correspond au salaire. Un employeur qui se comporte comme un acheteur de pain offrirait à l’employé le salaire le plus bas auquel celui-ci accepterait de travailler. Ce salaire le plus bas possible s’appelle le salaire de réserve.

Nous avons appris dans l’Unité 6 qu’un employeur qui ferait cela serait déçu. Le travailleur qui reçoit seulement son salaire de réserve n’a pas peur de perdre son travail et aurait donc peu d’incitation à travailler avec ardeur pour l’employeur. Nous avons vu, au contraire, que les employeurs choisissent un salaire au terme d’un arbitrage entre les coûts salariaux et les effets positifs d’un salaire plus élevé sur la motivation au travail des employés.

Contrats complets et incomplets

Sur le marché du pain, le contrat de vente conclu entre l’acheteur et le vendeur concerne le pain, et si vous achetez du pain, vous obtenez ce que vous voulez. C’est un contrat complet (souvenez-vous qu’un contrat n’a pas besoin d’être écrit ni d’être signé pour être exécuté, le ticket de caisse suffit pour être remboursé si le sachet sur lequel est écrit « pain frais » s’avère contenir du pain vieux d’une semaine lorsque vous rentrez à la maison).


	contrat incomplet
	Un contrat qui ne spécifie pas, de façon exécutoire, chaque aspect de l’échange qui a une incidence sur les intérêts des deux parties à l’échange (et des autres).



En revanche, sur le marché du travail, le contrat de travail concerne la plupart du temps les horaires de travail de l’employé et non pas le travail en lui-même. Puisque c’est le travail de l’employé qui produit les biens de l’entreprise et que cela est essentiel pour générer ses profits, cela implique que le contrat est incomplet : un aspect important pour l’une des parties à l’échange n’est pas couvert par le contrat.

Cela implique, contrairement à ce qui se passe sur le marché du pain, que pour un acheteur sur le marché du travail, payer plus que nécessaire pour acheter le temps de l’employé ne peut pas être considéré comme du gaspillage. C’est le moyen dont disposent les employeurs pour obtenir ce qu’ils souhaitent (c’est-à-dire du travail) et générer des profits. Puisqu’ils décident du prix (c’est-à-dire du salaire) qu’ils vont proposer aux travailleurs, ils ne sont pas preneurs de prix, mais faiseurs de prix. C’est pour cela que le modèle d’équilibre concurrentiel avec des preneurs de prix présenté à l’Unité 8 ne fonctionne pas pour le marché du travail.

Efficacité au sens de Pareto et opportunités de gains mutuels inexploitées

Dans l’Unité 4, vous avez rencontré de nombreuses situations dans lesquelles l’équilibre de Nash de certaines interactions sociales n’est pas efficace au sens de Pareto. Le dilemme du prisonnier et le jeu du bien public en sont des exemples.


  	Nous utilisons l’équilibre de Nash : ce concept nous aide à prédire les résultats observés lorsque les gens interagissent.

  	Nous utilisons l’efficacité au sens de Pareto : ce concept nous aide à évaluer s’il existe un autre résultat améliorant la situation de toutes les parties (ou faisant, au moins, aussi bien).



Rappelez-vous de l’Unité 8 que dans le modèle illustré par le marché du pain, il n’y avait aucune d’opportunité de gains mutuels qui était inexploitée à l’équilibre concurrentiel (là où les courbes d’offre et de demande se croisent). Dans cette situation, il n’était pas possible d’accroître le bien-être de l’un des acheteurs ou vendeurs – en faisant augmenter ou diminuer son commerce avec son partenaire par exemple – sans nuire au bien-être d’un autre. La situation était donc efficace au sens de Pareto.

Ce n’est pas le cas du marché du travail. La concurrence entre les nombreux acheteurs (les entreprises recrutant des employés) et les vendeurs (les individus cherchant du travail) aboutit à un équilibre – le salaire w* et le niveau d’emploi N* – qui n’est pas efficace au sens de Pareto. Cela signifie qu’il existe un autre résultat – un salaire et un niveau d’emploi différents, faisables du point de vue des ressources disponibles et de la technologie – qui serait préféré à la fois par les employés et les employeurs.

Pour le voir, imaginez que nous sommes à l’équilibre du marché du travail et que l’un des travailleurs sans emploi (identique aux travailleurs employés) va voir un employeur et lui dit : « Donnez-moi une chance. Je vais travailler aussi dur que vos autres employés, mais vous pouvez me payer un peu moins. »

L’employeur pense : « Si je lui verse un salaire légèrement plus faible, et s’il travaille aussi dur que les autres, alors mes profits seront plus élevés. »

Pour le chômeur, obtenir un emploi fait une grande différence. Il reçoit désormais une rente d’emploi, qui mesure à quel point il préfère avoir un emploi que de ne pas en avoir. L’accord est un bon accord de son point de vue en dépit du fait que la rente d’emploi perçue est légèrement plus faible que celle obtenue par les autres travailleurs (son salaire étant un peu plus bas).

Cet exemple montre qu’il y a d’autres résultats techniquement réalisables – employer N* + 1 travailleurs, au salaire w* pour N* d’entre eux et au salaire w* moins une quantité infinitésimale pour le dernier travailleur recruté – qui constitueraient une amélioration aussi bien pour le chômeur que pour l’employeur. Le résultat (N*; w*) n’est donc pas efficace au sens de Pareto.

Mais alors pourquoi l’employeur ne recrute-t-il pas le chômeur ? La réponse est que l’accord, bien que techniquement possible, n’est pas économiquement possible. Cela tient au fait qu’il n’existe aucune manière de s’assurer que la promesse du chômeur de travailler autant que les autres en échange d’un salaire légèrement inférieur sera tenue. Rappelez-vous que w* sur la courbe des salaires correspond au minimum que l’entreprise puisse payer à des travailleurs identiques pour s’assurer que l’effort au travail est adéquat. Le problème revient donc à la caractéristique fondamentale de la relation entre l’entreprise et ses employés : le contrat est incomplet en cela qu’il ne peut pas garantir un niveau d’effort donné de la part du travailleur. L’équilibre de Nash sur le marché du travail est inefficace au sens de Pareto.

Politique et sociologie des marchés

Ici réside une autre différence entre le marché du pain et le marché des baristas. Le boulanger ne connaît probablement pas le nom de la personne qui achète le pain, ou quoi que ce soit d’autre en rapport avec l’acheteur à l’exception du fait qu’il offre le bon prix pour le pain. L’acheteur a également de grandes chances d’avoir un intérêt modeste pour ce qui a trait au boulanger en dehors du goût du pain qu’il fait.

Pensez maintenant au barista. Quelle est la probabilité qu’il ne connaisse pas le nom de son supérieur immédiat ? Et vice versa ?

Pourquoi cette différence ? Le marché du pain tend à être une interaction isolée entre deux personnes pratiquement étrangères l’une à l’autre, tandis que le marché du travail est une interaction en continu entre des personnes qui, non seulement connaissent les noms les uns des autres, mais aussi qui s’intéressent à la manière dont se comporte l’autre.

Le superviseur du barista s’intéresse à la manière dont se comporte le barista car sa personnalité, sa loyauté à la marque et son respect des normes sociales telles que l’honnêteté et l’ardeur à la tâche influenceront la qualité et la quantité d’effort qu’il investit dans son travail. L’acheteur de pain n’a que faire de ces aspects concernant le boulanger car ce qui lui importe est la qualité de la miche de pain, laquelle peut être aisément déterminée et une nouvelle boulangerie sera rapidement trouvée si le goût n’est pas bon.

Une autre différence majeure est que le superviseur impose ce que fait le barista – il doit s’habiller d’une certaine façon, arriver au travail à une certaine heure et ne pas perdre son temps au travail – dans l’espoir qu’il obéira à ses directives. Étant donné que le barista reçoit une rente d’emploi qu’il perdrait s’il devait être renvoyé, il peut exercer un pouvoir sur lui, lui faisant ainsi faire des choses qu’il ne ferait pas sans la menace d’un renvoi.

Ce n’est pas le cas sur le marché du pain. Si l’acheteur se plaint de la tenue du boulanger, il sera invité à aller faire ses emplettes ailleurs. La différence est que ni l’acheteur, ni le vendeur de pain ne reçoit de rente. Pour chacun d’entre eux, la transaction amène des bénéfices pratiquement identiques à leur alternative de second rang. Lorsque les deux parties peuvent renoncer à un coût pratiquement nul, aucune des deux ne peut exercer de pouvoir sur l’autre.

Ce sont quelques-unes des différences – à la fois économiques mais aussi politiques et sociologiques – qui existent entre le marché du pain et celui des baristas. Ce sont également les raisons pour lesquelles le modèle du marché du pain, avec des acheteurs et des vendeurs sans pouvoir sur les prix (preneurs de prix) et une offre égale à la demande à l’équilibre, ne fonctionne pas pour le marché du travail. La Figure 9.27 résume ces différences.





  
    
      	Marché
      	Pain : un équilibre de preneurs de prix où l’offre égale la demande
      	Baristas : des employeurs faiseurs de prix et un chômage d’équilibre
    

  
  
    
      	Acheteurs
      	Consommateurs individuels
      	Entreprises (employeurs)
    

    
      	Vendeurs
      	Entreprises (magasins)
      	Travailleurs individuels
    

    
      	Que vend-on ?
      	Une miche de pain
      	Le temps du travailleur
    

    
      	Que veut l’acheteur?
      	Une miche de pain
      	Les efforts de l’employé dans son travail ; pas son temps de travail.
    

    
      	Concurrence entre les vendeurs ?
      	Oui : il y a de nombreuses boulangeries en concurrence pour vendre du pain.
      	Oui : il y a beaucoup de baristas qui se font concurrence pour vendre leur temps.
    

    
      	Le contrat est-il complet ?
      	Oui : si le sachet sur lequel est indiqué « pain » n’en contient pas, vous pouvez être remboursé(e).
      	Non : les profits de l’entreprise dépendent de l’effort du travailleur par heure/semaine/mois travaillé, ce qui n’est pas spécifié dans le contrat.
    

    
      	Acheteurs, preneurs de prix ?
      	Oui : les acheteurs individuels de pain ne peuvent pas négocier un prix plus bas que celui que les autres sont prêts à payer (et ne voudraient pas payer plus).
      	Non : l’acheteur (l’entreprise) fixe le salaire pour minimiser les coûts nécessaires pour motiver le travailleur. Elle n’a rien à gagner en proposant le salaire le plus bas auquel le travailleur (le vendeur) accepterait l’emploi.
    

    
      	Y a-t-il un excès d’offre ou de demande à l’équilibre ?
      	Non : l’offre et la demande s’égalisent. La vente s’effectue au prix le plus bas que le vendeur est prêt à accepter.
      	Oui : les entreprises offrent un salaire supérieur au salaire de réserve des travailleurs (le prix le plus bas que le vendeur serait prêt à accepter) pour maximiser leurs profits.
    

  





Figure 9.27 
Différences entre le marché du travail et les marchés de biens concurrentiels.







  Question 9.12 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	Les contrats sont complets aussi bien sur les marchés de biens concurrentiels que sur les marchés du travail.

    	Sur un marché de biens concurrentiel, les acheteurs sont preneurs de prix alors que sur un marché du travail, les acheteurs d’emploi (les entreprises) fixent eux-mêmes le prix.

    	Sur un marché de biens concurrentiel, il n’y a pas de rente économique, ni pour les acheteurs ni pour les vendeurs. Au contraire, sur les marchés du travail, les vendeurs perçoivent une rente économique.

    	Les normes sociales n’affectent pas les résultats, que ce soit sur les marchés de biens ou sur les marchés du travail.

  

  
    	Sur un marché de biens concurrentiel, si ce que vous achetez n’est pas conforme à ce qui est annoncé, vous pouvez poursuivre le vendeur en justice afin de faire en sorte que le contrat soit rempli. Sur un marché du travail, le contrat porte sur le temps de l’employé, et non sur le travail (ou l’effort) en lui-même ; il s’agit par conséquent d’un contrat incomplet.

    	Sur un marché de biens concurrentiel, les acheteurs individuels ne peuvent pas obtenir un prix négocié plus bas que celui que les autres sont disposés à payer. Ils sont donc preneurs de prix. Sur le marché du travail, les entreprises fixent le prix de manière à minimiser le coût de faire travailler l’employé et ne tireraient pas bénéfice de proposer le salaire minimum auquel le travailleur (le vendeur) accepterait l’emploi. Ils sont donc faiseurs de prix.

    	Sur un marché concurrentiel, la meilleure alternative pour un acheteur consiste à acheter dans une autre boutique, tandis que la meilleure alternative du vendeur est de vendre à un autre consommateur. Ne pas conclure la transaction ne lèse aucune des deux parties, elles ne reçoivent donc pas de rente économique. À l’inverse, sur le marché du travail, les vendeurs (les employés) y perdent avec l’alternative qui leur est présentée, le chômage. Ils perçoivent donc une rente d’emploi.

    	Sur les marchés de biens, l’exécution des contrats est, si nécessaire, imposée par la justice, plutôt que par les normes sociales. En revanche, sur les marchés du travail, l’éthique de travail des employés et/ou leur sentiment de reconnaissance à l’égard de leur employeur affectent leur productivité au travail.

  



9.13 Conclusion

Le modèle du marché du travail est assez différent du modèle d’équilibre en présence d’acheteurs et de vendeurs preneurs de prix, présenté à l’Unité 8. La différence la plus flagrante est que le marché du travail n’égalise pas l’offre et la demande, même à l’équilibre.

Le chômage involontaire à l’équilibre du marché du travail est un résultat inévitable, car :


  	Les employeurs et les travailleurs font face à un conflit d’intérêts : il porte sur l’effort à la tâche des employés.

  	Les employeurs ne peuvent pas écrire un contrat complet avec leurs employés : ils ne peuvent pas spécifier la qualité et la quantité d’effort au travail qu’ils recevront.



L’ampleur du chômage à l’équilibre est affectée par la manière dont l’État régule le marché du travail et les autres marchés. Dans les Unités 16 et 17 nous verrons comment ces politiques et le comportement des syndicats et des employés ont conduit différents pays à connaître plus ou moins de chômage au cours des dernières décennies.

Le chômage peut être plus élevé que le chômage d’équilibre en raison d’une baisse de la demande agrégée de biens et services. Dans l’exemple de la famille Grey en Australie, cela était dû à l’évolution de la demande mondiale de matières premières. Toutefois, il y a de nombreuses autres causes aux fluctuations de la demande agrégée que nous explorerons dans les unités suivantes.

Là où le chômage s’élève au-dessus du niveau d’équilibre du fait d’une demande agrégée insuffisante, les gouvernements et banques centrales peuvent utiliser des politiques budgétaires et monétaires pour stimuler celle-ci. Cela a de bonnes chances d’être plus efficace que des baisses de salaires et de prix, à l’initiative des entreprises et reposant sur la réponse des ménages et des entreprises via une hausse de leurs dépenses.


	relation du type principal–agent
	Il s’agit d’une relation asymétrique dans laquelle une partie (le principal) bénéficie d’une action ou d’un attribut d’une autre partie (l’agent) pour laquelle les informations du principal ne sont pas suffisantes pour faire appliquer un contrat complet. Voir également : contrat incomplet. Connu également sous le terme : problème du type principal-agent.



Le modèle principal–agent de l’employeur et de l’employé que nous avons utilisé dans cette unité apparaîtra dans un nouveau contexte au cours de l’unité suivante : le marché du crédit. Alors que sur le marché du travail, le principal est l’employeur et que l’agent est le travailleur, sur le marché du crédit, le principal est le prêteur et l’agent est l’emprunteur. Nous avons vu ici qu’il y a des chômeurs involontaires à l’équilibre du marché du travail, qui cherchent un emploi et qui sont prêts à travailler pour le salaire en vigueur. De la même manière, nous verrons que sur le marché du crédit aussi, il y a des agents qui cherchent un crédit et sont disposés à payer le taux en vigueur mais ne peuvent pas obtenir de prêt.


  Concepts introduits dans l’Unité 9

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Courbe des salaires, courbe des prix

    	Population active, population inactive, taux de participation

    	Taux d’emploi, taux de chômage

    	Chômage involontaire

    	Chômage d’équilibre

    	Chômage conjoncturel

    	Salaire nominal, salaire réel

    	Productivité du travail

    	Politique monétaire, politique budgétaire

    	Syndicat
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Unité 10 Les banques, la monnaie et le marché du crédit

Thèmes et unités thématiques
	                        17: Histoire, instabilité et croissance            
	                        18: Économie mondiale            
	                        19: Inégalités            
	                        22: Politique et politiques publiques            



    17    18

Comment le crédit, la monnaie et les banques élargissent les possibilités de bénéfices mutuels, et les facteurs qui peuvent entraver ce processus.


  	Les individus peuvent réorganiser leurs dépenses dans le temps en empruntant, en prêtant, en investissant et en épargnant.

  	Bien que les transactions sur le marché du crédit soient motivées par des bénéfices réciproques, il existe un conflit d’intérêts entre les emprunteurs et les prêteurs concernant le taux d’intérêt, l’usage prudent des fonds prêtés et leur remboursement.

  	L’emprunt et le prêt constituent une relation de type principal-agent, dans laquelle le prêteur (le principal) ne peut pas garantir le remboursement du prêt par l’emprunteur (l’agent) par les moyens d’un contrat exécutoire, car les informations nécessaires pour le faire sont soit indisponibles, soit invérifiables.

  	Pour répondre à ce problème, les prêteurs exigent souvent des emprunteurs qu’ils contribuent au projet avec une partie de leur propre argent.

  	Par conséquent, les personnes dont la richesse est limitée ne sont pas toujours en mesure d’obtenir des prêts, ou les obtiennent seulement à des taux d’intérêt plus élevés.

  	La monnaie est un intermédiaire des échanges composé des billets de banque, des dépôts bancaires ou de toute autre chose pouvant être utilisée pour acheter des biens et des services. Elle est acceptée comme moyen de paiement, car des tiers peuvent l’utiliser aux mêmes fins.

  	Les banques sont des entreprises qui maximisent leur profit et créent de la monnaie sous la forme des dépôts bancaires à travers l’offre de crédit.

  	La banque centrale d’un pays crée un type particulier de monnaie ayant cours légal et fournit des prêts aux banques, à un taux d’intérêt directeur qu’elle fixe.

  	Le taux d’intérêt facturé par les banques aux emprunteurs (entreprises et ménages) est déterminé en grande partie par le taux d’intérêt directeur fixé par la banque centrale.



La ville marchande de Chambar, au sud-est du Pakistan, sert de centre financier à 2 400 fermiers des villages environnants. Au début de la saison de plantation du kharif en avril, quand ils sèment du coton et d’autres cultures, ils achètent des engrais et d’autres facteurs de production. Étant donné que plusieurs mois se sont écoulés depuis la vente de leur dernière récolte, leur seul moyen d’effectuer ces achats est d’emprunter en promettant de rembourser lors de la prochaine récolte. D’autres empruntent afin de payer des médicaments ou des médecins. En revanche, peu d’entre eux ont un jour franchi les portes éclatantes de verre et d’acier de la J.S. Bank sur la rue Tando Allahyar. Ils se rendent plutôt chez l’un des quelque 60 prêteurs non institutionnels.

S’ils cherchent à obtenir un prêt pour la première fois, ils seront attentivement interrogés par l’usurier, qui demandera des références venant des autres fermiers qu’il connaît et, dans la plupart des cas, ils recevront un petit prêt d’essai permettant d’évaluer leur solvabilité. L’usurier viendra sûrement rendre visite au fermier, afin d’évaluer la qualité de ses terres, ses animaux et son équipement.1


	collatéral (ou garantie)
	Un bien qu’un emprunteur donne en garantie à un prêteur afin de garantir un prêt. Si l’emprunteur est incapable de rembourser son crédit comme dû, le créancier devient le propriétaire du bien.



Les prêteurs non institutionnels ont raison d’être méfiants. Si le fermier fait face à une mauvaise récolte à cause de son manque d’attention, le prêteur perd de l’argent. Contrairement à de nombreuses institutions financières, les prêteurs non institutionnels n’exigent généralement pas du fermier qu’il mette de côté une partie de sa propriété ou de ses biens (appelée collatéral), qui deviendrait la propriété du prêteur dans le cas où le fermier ne serait pas en mesure de rembourser le prêt – par exemple, des bijoux en or.

Si le nouvel emprunteur potentiel paraît fiable ou suffisamment digne de confiance, il se voit proposer un prêt. À Chambar, c’est à un taux d’intérêt moyen de 78 % par an. Si l’emprunteur rembourse au bout de quatre mois (la période de croissance de la culture avant la récolte), 100 roupies empruntées avant le semis seront remboursées à hauteur de 126 roupies. Sachant que plus de la moitié des demandes de prêt est refusée, l’emprunteur se considérera comme chanceux.

De fait, il le serait, du moins comparé à ceux qui, à 12 000 km de là, à New York, contractent des prêts à court terme, devant être remboursés le jour de la prochaine paie. Les taux d’intérêt de ces prêts sur salaire sont compris entre 350 % et 650 % par an ; ils sont bien supérieurs au taux d’intérêt maximum légal à New York (25 %). En 2014, le « syndicat des prêts sur salaire » qui proposait ces prêts a été accusé de délit d’usure au premier degré.2

Étant donné le taux d’intérêt, est-il exceptionnellement rentable de prêter à Chambar ? Les faits portent à croire que non. Certains des fonds prêtés aux fermiers sont empruntés auprès de banques commerciales comme la J.S. Bank, à des taux d’intérêt s’élevant en moyenne à 32 % par an, ce qui représente un coût pour les usuriers. De plus, les coûts liés à la sélection rigoureuse des emprunteurs et au recouvrement des dettes réduisent encore les profits réalisés par les prêteurs non institutionnels.

En partie grâce aux choix rigoureux faits par les usuriers prêteurs, les défauts de paiement sont rares : moins d’un fermier sur 30 ne parvient pas à rembourser. En comparaison, les taux de défaut sur les prêts octroyés par les banques commerciales sont bien plus élevés : un sur 3. La capacité des usuriers à éviter les défauts de paiement repose sur leur évaluation précise de la confiance qu’ils peuvent accorder à leurs clients.

La monnaie et la confiance entretiennent un rapport plus étroit que vous ne l’aviez peut-être imaginé.

Le 4 mai 1970, un article parut dans le journal Irish Independent en République d’Irlande. Il était intitulé « Closure of Banks » (« Fermeture des banques »). Le contenu en était le suivant :


  À la suite d’une grève de l’Association des représentants des banques irlandaises … c’est avec regret que ces banques se voient contraintes d’annoncer la fermeture de toutes leurs agences en République d’Irlande … à compter du 1er mai et ce, jusqu’à nouvel ordre.



Les banques irlandaises ne rouvrirent pas avant le 18 novembre, six mois et demi plus tard.

L’Irlande sombra-t-elle dans une tourmente financière ? À la surprise générale, loin de s’effondrer, l’économie irlandaise continua à croître au même rythme qu’auparavant. Une explication qui tient en trois mots a été avancée : les pubs irlandais. L’économiste Andrew Graham se rendit en Irlande pendant la grève et fut fasciné par ce qu’il y observa :


  Puisque tout le village se rendait au pub et que les propriétaires connaissaient tout le monde, ils acceptaient des paiements différés sous forme de chèques qui ne seraient pas compensables par une banque dans un futur proche. Ils échangèrent bientôt les paiements différés d’une personne avec ceux de quelqu’un d’autre, devenant ainsi des intermédiaires financiers. Mais de mauvaises décisions furent parfois prises et certains pubs en ont fait les frais. J’ai pu faire une autre expérience : j’ai effectué un paiement à l’aide d’un chèque tiré sur une banque anglaise (1 £ valait une livre irlandaise à l’époque) et, par curiosité, à mon retour en Angleterre, j’ai appelé la banque (à cette époque, il était encore possible de parler à un interlocuteur qu’on connaissait dans une banque). J’ai appris que mon chèque avait bien été encaissé, mais qu’au dos de celui-ci figuraient plusieurs signatures. Autrement dit, il était passé de main en main, tout comme s’il s’était agi de monnaie.



La fermeture des banques irlandaises constitue un exemple frappant de la définition de la monnaie : il s’agit de tout ce qui est accepté comme moyen de paiement. À cette époque, les billets de banque et les pièces de monnaie constituaient environ un tiers de la monnaie circulant dans l’économie irlandaise, les deux tiers restants étant constitués de dépôts bancaires. Les chèques constituaient la majorité des transactions, mais les paiements par chèque nécessitent l’existence des banques, qui s’assurent que les gens n’émettent pas de chèques sans provision.

Dans un système bancaire fonctionnel, le chèque finit par être encaissé à la fin de la journée et la banque crédite le compte courant du vendeur. Si l’émetteur du chèque n’a pas assez de fonds pour couvrir le montant, la banque rejette le chèque et le vendeur sait instantanément qu’il devra récupérer son argent d’une autre manière. En conséquence, les gens évitent généralement d’écrire des chèques sans provision.

L’usage des cartes de crédit ou de débit était alors peu répandu. Aujourd’hui, une carte de débit fonctionne via la vérification instantanée du solde et le débit instantané sur le compte bancaire. Si vous obtenez un prêt pour acheter une voiture, la banque crédite votre compte courant et vous utilisez une carte de crédit ou de débit ou vous faites un virement bancaire au vendeur pour acheter la voiture. Ce sont les formes que prend l’argent dans une économie moderne.

Que se passe-t-il alors quand les banques ferment leurs portes et que tout le monde sait que les chèques ne seront pas rejetés, même si l’auteur du chèque n’a pas d’argent ? Vos chèques seront-ils acceptés ? Pourquoi ne pas simplement remplir un chèque pour acheter une voiture même s’il n’y a pas assez d’argent disponible sur votre compte courant ou que le montant dépasse votre autorisation de découvert ? Si vous commenciez à raisonner ainsi, alors vous ne feriez plus confiance à quelqu’un vous proposant un chèque en échange de biens ou de services. Vous insisteriez pour être payé en liquide. Or, il n’y a pas assez de liquidités en circulation pour financer toutes les transactions que les gens ont besoin d’effectuer. Tout le monde devrait donc réduire ses dépenses et l’économie en souffrirait.

Comment l’Irlande a-t-elle pu échapper à ce sort ? Comme nous l’avons vu, cela s’est déroulé dans les pubs. Les chèques étaient acceptés en paiement comme de la monnaie, du fait de la confiance suscitée par les propriétaires de pubs. Les propriétaires de pubs passaient des heures à discuter avec leurs clients et à les écouter. Ils étaient prêts à accepter des chèques, qui ne pouvaient pas être compensés dans le système bancaire, comme moyen de paiement de la part de ceux jugés dignes de confiance. Au cours des six mois durant lesquels les banques furent fermées, des chèques correspondant à environ cinq milliards de livres furent émis par des personnes et des entreprises, sans être encaissés par les banques. Le fait que l’Irlande comptait à l’époque un pub pour 190 adultes a grandement facilité les choses. Avec l’aide des propriétaires des pubs et des commerçants qui connaissaient leurs clients, les chèques pouvaient circuler comme de la monnaie. Alors que l’argent sur leur compte bancaire était inaccessible, les citoyens irlandais créèrent la quantité de nouvelle monnaie nécessaire au dynamisme de l’économie pendant toute la période de fermeture des banques.3 4

Les propriétaires des pubs irlandais et les prêteurs non institutionnels de la ville marchande de Chambar n’ont peut-être pas conscience que, parmi leurs nombreux points en commun, il y a la création de monnaie à laquelle ils ont participé. Pas plus qu’ils ne devinent que, par ce biais, ils ont rendu un service essentiel au bon fonctionnement de leur économie respective.5

Évidemment, tout le monde ne réussit pas les tests de confiance des propriétaires de pubs et des prêteurs non institutionnels. Et parmi ceux qui les passent avec succès, à Chambar comme à New York, certains paient des taux d’intérêt bien plus élevés que d’autres.

10.1 Monnaie et richesse

Le fait d’emprunter et de prêter de l’argent, ainsi que la confiance qui rend ces transactions possibles, renvoient au transfert de consommation et de production dans le temps. Le prêteur non institutionnel propose des fonds au fermier afin qu’il achète des engrais maintenant. Celui-ci le remboursera une fois que les cultures seront arrivées à maturité, à moins qu’elles ne soient détruites par une sécheresse. La personne qui emprunte sur son salaire sera payée à la fin du mois, mais elle a besoin d’acheter de la nourriture maintenant. Elle souhaite transférer une partie de son pouvoir d’achat futur vers le présent.

Le passage du temps est une constituante essentielle de concepts tels que la monnaie, le revenu, la richesse, la consommation, l’épargne, et l’investissement.

Monnaie


	monnaie
	La monnaie est un moyen d’échange comprenant les billets de banque, les dépôts bancaires ou tout autre élément qui puisse être utilisé comme moyen de paiement, et qui est accepté parce que d’autres peuvent l’utiliser aux mêmes fins. Le « parce que » précédent est important : c’est ce qui distingue les échanges rendus possibles par la monnaie d’une économie de troc.



La monnaie est un moyen d’échange comprenant les billets de banque, les dépôts bancaires ou tout autre élément qui puisse être utilisé comme moyen de paiement, et qui est accepté parce que d’autres peuvent l’utiliser aux mêmes fins. Le « parce que » précédent est important : c’est ce qui distingue les échanges rendus possibles par la monnaie d’une économie de troc. Dans une économie de troc, je pourrais échanger mes pommes contre vos oranges parce que je veux quelques oranges, non pas parce que je compte utiliser ces oranges pour payer mon loyer. La monnaie rend possible un plus grand nombre d’échanges, parce qu’il n’est pas difficile de trouver quelqu’un qui sera heureux de recevoir votre argent (en échange de quelque chose), alors que se débarrasser d’une grande quantité de pommes pourrait s’avérer problématique. C’est pourquoi le troc joue un rôle limité dans pratiquement toutes les économies modernes.6

Afin que la monnaie puisse remplir son rôle, il faut que pratiquement tout le monde admette qu’en acceptant votre monnaie en échange d’un bien ou d’un service rendu, il est possible d’utiliser cette monnaie pour acheter quelque chose par la suite. En d’autres termes, chacun doit pouvoir compter sur le fait que d’autres accepteront votre monnaie comme paiement. Généralement, les États et les banques offrent cette confiance. Cependant, la fermeture des banques irlandaises montre que, lorsqu’il existe une confiance suffisante entre les ménages et les entreprises, la monnaie peut fonctionner en l’absence des banques. Les propriétaires des pubs et les magasins acceptaient des chèques en guise de paiement, alors qu’ils savaient qu’ils ne pourraient être compensés par une banque dans un avenir proche. Lors de la grève des banques, un chèque présenté à un pub ou à un magasin dépendait d’une longue série de chèques non compensés, reçus par la personne ou l’entreprise présentant le chèque. Certains chèques circulaient plusieurs fois, endossés par le propriétaire du pub ou du magasin, tout comme un billet de banque.

Cet exemple permet de définir la caractéristique fondamentale de la monnaie comme moyen d’échange.

La monnaie permet de transférer du pouvoir d’achat entre des personnes, de façon à ce qu’elles puissent échanger des biens et des services, même quand le paiement s’effectue à une date ultérieure (par exemple, au moyen de la compensation d’un chèque ou du décompte d’une carte de crédit, ou encore d’un crédit commercial). La confiance est donc une condition au bon fonctionnement de la monnaie.

Richesse


	richesse
	Stock des choses que l’on possède, ou valeur de ce stock. Cela comprend la valeur de marché de la maison, voiture, terre, immeuble, machine ou autre bien d’équipement que l’on possède, ainsi que les actifs financiers comme les actions ou obligations. On y soustrait toutes les dettes, par exemple le prêt hypothécaire à la banque. On y ajoute les dettes que d’autres personnes ont à notre égard.



Une manière simple de se représenter la richesse est de s’imaginer la plus grande quantité que vous pourriez consommer sans emprunter, après avoir payé toutes vos dettes et récupéré tout ce qui vous était dû – par exemple, si vous vendiez votre maison, votre voiture et tout ce que vous possédez.


	capital humain
	Le stock de connaissances, compétences, comportements et caractéristiques personnelles qui déterminent la productivité ou le revenu du travail d’un individu. Ce stock peut augmenter par des investissements dans le capital humain, à travers l’éducation, la formation et la socialisation ; c’est l’une des sources de la croissance économique. Le capital humain fait partie des dotations d’un individu. Voir également : dotation.



La notion de richesse est aussi parfois utilisée dans un sens plus large comprenant des aspects immatériels comme votre santé, vos compétences et votre capacité à gagner un revenu (votre capital humain). Nous utiliserons cependant la définition plus restreinte de la richesse matérielle dans cette unité.

Revenu


	revenu
	Le montant de profits, d’intérêts, de rentes, de salaires, et les autres paiements (y compris les transferts de l’État) reçus, net des impôts payés, mesuré sur une période donnée telle qu’une année. Le revenu correspond à la quantité maximale qu’un individu peut consommer sans modifier sa richesse. Connu également sous le terme : revenu disponible. Voir également : revenu brut.
	revenus d’activité
	Salaires et tout autre type de revenu tiré du travail.



Le revenu correspond à la quantité de monnaie que vous recevez sur une période de temps définie, provenant de revenus d’activité, d’investissements ou de l’État.


	flux
	Une quantité mesurée par unité de temps, telle que le revenu annuel ou le salaire horaire.
	stock
	Une quantité mesurée à un instant t. Ses unités ne dépendent pas du temps. Voir également : flux.



Puisqu’il est mesuré sur une période de temps (hebdomadaire ou annuelle, par exemple), c’est une variable de flux. La richesse est une variable de stock, ce qui signifie qu’elle n’a pas de dimension temporelle : elle existe à tout moment. Dans cette unité, nous allons uniquement nous concentrer sur le revenu après impôts, aussi appelé le revenu disponible.

Pour se souvenir de la différence entre richesse et revenu, on peut s’imaginer une baignoire qui se remplit, comme dans la Figure 10.1. La richesse est la quantité (le stock) d’eau dans la baignoire, le revenu est le flux d’eau dans la baignoire. Cet afflux est mesuré en litres par minute. Le stock d’eau est mesuré en litres à un instant donné.
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Figure 10.1 
Richesse, revenu, dépréciation et consommation : l’analogie de la baignoire.






Comme nous l’avons vu, la richesse prend souvent des formes physiques, comme une maison, une voiture, un bureau ou une usine. La valeur de cette richesse a tendance à décliner à cause de l’usage que l’on en fait ou tout simplement avec le passage du temps.


	dépréciation
	La perte de valeur d’une forme de richesse qui a lieu, soit à cause de l’utilisation (usure) ou du passage du temps (obsolescence).
	revenu net
	Revenu brut moins la dépréciation. Voir également : revenu, revenu brut, dépréciation.



Cette diminution de la valeur du stock de richesse au cours du temps est appelée la dépréciation. Dans l’exemple de la baignoire, la dépréciation correspondrait à la quantité d’eau qui s’évapore. Tout comme le revenu, il s’agit d’un flux (on pourrait le mesurer en litres par an), mais cette fois-ci d’un flux négatif. Donc, si l’on tient compte de la dépréciation, on doit distinguer le revenu net du revenu brut. Le revenu brut correspond au flux d’eau coulant dans la baignoire (rappelez-vous que ce revenu correspond au revenu disponible ou le revenu après impôts), alors que le revenu net correspond à ce flux diminué de la dépréciation. Le revenu net est la quantité maximum que vous pourriez dépenser en gardant votre richesse constante.

Dépenses


	consommation (C)
	Dépense dans des biens de consommation incluant des biens et services de courte durée ainsi que des biens et services de longue durée que l’on appelle biens durables.



La baignoire a également un tuyau d’écoulement ou un siphon. Le flux qui passe par ce tuyau correspond aux dépenses de consommation, et il réduit la richesse tout comme le revenu net l’augmente.


	épargne
	Quand la dépense de consommation est inférieure au revenu net, il y a épargne et la richesse augmente. Voir également : richesse.
	investissement (I)
	Dépense dans des biens d’équipement nouvellement produits (machines et équipements) et dans des bâtiments, y compris de nouveaux logements.



Une personne (ou un ménage) épargne lorsque sa consommation est inférieure à son revenu net, et de ce fait sa richesse augmente. La richesse est l’accumulation de l’épargne passée et courante. L’épargne peut prendre la forme d’achat d’actifs financiers, tels que des actions dans une entreprise ou des obligations d’État. Bien que dans le langage courant on emploie parfois le terme d’« investissement » pour ces achats, en économie, l’investissement est un achat de biens d’équipement, c’est-à-dire des biens tels que des machines ou des bâtiments.

La distinction entre l’investissement et l’achat d’actions ou d’obligations peut être illustrée en prenant le cas d’une entreprise individuelle. À la fin de l’année, le propriétaire décide de la façon dont il va utiliser son revenu net. Sur la base de son revenu net, il décide de ses dépenses de consommation pour l’année à venir et épargne le reste. Par défaut, l’épargne prendrait la forme des dépôts bancaires car son revenu serait versé à la banque. Avec son épargne, il pourrait acheter un actif financier, comme des actions ou des obligations, ce qui permettrait de financer des entreprises ou l’État. Il pourrait également acheter de nouveaux actifs, afin de développer son entreprise. Ces dépenses-là correspondent à de l’investissement.


  Question 10.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Votre richesse matérielle correspond à la quantité maximale que vous pouvez consommer sans emprunter, ce qui comprend la valeur de votre maison, votre voiture, votre épargne financière et votre capital humain.

    	Le revenu net correspond à la quantité maximale que vous pouvez consommer tout en laissant votre richesse inchangée.

    	En économie, l’investissement correspond à l’épargne dans des titres financiers, tels que des actions ou des obligations.

    	La dépréciation renvoie à la perte de votre épargne financière à cause de mouvements défavorables sur le marché.

  

  
    	Le capital humain, tel que votre santé, vos compétences et votre capacité à gagner un revenu, est une richesse immatérielle.

    	Le revenu net correspond au flux qui équivaut à votre stock de richesse, donc si vous le consommez entièrement, votre richesse reste inchangée.

    	Bien que dans le langage courant, on appelle cela un investissement, en économie, l’investissement renvoie aux achats de biens d’équipement comme des machines, du matériel ou un logement.

    	La dépréciation est la perte de valeur d’une forme de richesse à cause de l’usure naturelle ou du passage du temps.

  




  Question 10.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  M. Bond a une richesse de 500 000 £. Il a un revenu marchand de 40 000 £ par an, sur lequel il est taxé à 30 %. La richesse de M. Bond comprend du matériel qui se déprécie à hauteur de 5 000 £ par an. En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Le revenu disponible de M. Bond équivaut à 40  £.

    	Le revenu net de M. Bond équivaut à 28 000 £.

    	La quantité maximale de dépenses de consommation pour M. Bond équivaut à 23 000 £.

    	Si M. Bond décide de dépenser 60 % de son revenu net sous forme de consommation et le reste sous forme d’investissement, alors son investissement est de 9 200 £.

  

  
    	Le revenu disponible de M. Bond correspond à son revenu marchand moins les taxes, ce qui donne 40 000 × 0,7 = 28 000 £.

    	Le revenu net de M. Bond équivaut à son revenu disponible moins la dépréciation, autrement dit 28 000 – 5 000 = 23 000 £.

    	23 000 £ correspond au revenu net de M. Bond. Consommer cette somme ne modifiera pas sa richesse. Cependant, M. Bond peut aussi consommer toute sa richesse. Ainsi, le montant maximum de sa consommation possible équivaut à 500 000 + 23 000 = 523 000 £.

    	60 % de son revenu net équivalent à 13 800 £, il reste donc 9 200 £ à dépenser sous forme d’investissement.

  



10.2 Emprunter : transférer de la consommation vers le présent

Pour comprendre l’emprunt et le prêt, nous allons utiliser des ensembles des possibles et des courbes d’indifférence. Dans les Unités 3 et 5, vous avez étudié comment Alexei et Angela opèrent des choix entre des objectifs conflictuels, tels que le temps libre et les notes ou des boisseaux de céréales. Ils ont fait des choix à partir de l’ensemble des possibles, sur la base des préférences décrites par des courbes d’indifférence représentant la valeur qu’ils accordaient à un objectif par rapport à l’autre.


	coût d’opportunité
	Lorsque le choix d’une action requiert de renoncer à l’action de second rang, il s’agit du bénéfice net de l’alternative à laquelle on renonce.



Nous allons voir ici que la même analyse d’ensembles des possibles et de courbes d’indifférence s’applique au choix entre avoir quelque chose tout de suite et l’avoir plus tard. Dans les unités précédentes, nous avons vu que renoncer à du temps libre est un moyen d’obtenir plus de biens, de meilleures notes, ou plus de céréales. Nous allons maintenant voir que renoncer à des biens dont on peut profiter maintenant permet parfois d’avoir plus de biens plus tard. Le coût d’opportunité lié au fait d’avoir plus de biens tout de suite est d’avoir moins de biens plus tard.

L’emprunt et le prêt nous permettent de réorganiser dans le temps notre capacité à acheter des biens et des services. Emprunter nous permet d’acheter plus maintenant, mais nous contraint à acheter moins plus tard. Pour voir comment cela fonctionne, pensez à Julia, qui a besoin de consommer maintenant, mais n’a pas d’argent aujourd’hui. Elle sait qu’à la prochaine période (plus tard), grâce à son salaire ou à sa récolte, elle aura 100 $. La situation de Julia est représentée dans la Figure 10.2. Chaque point du graphique montre une combinaison de la capacité de Julia à consommer maintenant et plus tard. Nous supposons qu’elle dépense tout ce qu’elle possède, de sorte que chaque point du graphique indique sa consommation immédiate (mesurée sur l’axe des abscisses) et future (mesurée sur l’axe des ordonnées).





            [image: L’emprunt, le taux d’intérêt et l’ensemble des possibles. ]



Figure 10.2 
L’emprunt, le taux d’intérêt et l’ensemble des possibles.









            [image: Julia n’a rien : Julia n’a pas d’argent maintenant, mais elle sait qu’à la période suivante, elle aura 100 $. ]



Julia n’a rien



Julia n’a pas d’argent maintenant, mais elle sait qu’à la période suivante, elle aura 100 $.









            [image: Transférer du revenu futur dans le présent : Julia pourrait, par exemple, emprunter 91 $ maintenant et promettre au prêteur de lui payer les 100 $ qu’elle aura plus tard. Le taux d’intérêt serait de 10 %. ]



Transférer du revenu futur dans le présent



Julia pourrait, par exemple, emprunter 91 $ maintenant et promettre au prêteur de lui payer les 100 $ qu’elle aura plus tard. Le taux d’intérêt serait de 10 %.









            [image: Emprunter moins : Au même taux d’intérêt (10 %), elle pourrait aussi emprunter 70 $ pour les dépenser aujourd’hui, et rembourser 77 $ à la fin de l’année. Dans ce cas, il lui resterait 23 $ à dépenser l’année suivante. ]



Emprunter moins



Au même taux d’intérêt (10 %), elle pourrait aussi emprunter 70 $ pour les dépenser aujourd’hui, et rembourser 77 $ à la fin de l’année. Dans ce cas, il lui resterait 23 $ à dépenser l’année suivante.









            [image: Emprunter moins : Au même taux d’intérêt (10 %), elle pourrait aussi emprunter 30 $ pour les dépenser aujourd’hui, et rembourser 33 $ à la fin de l’année. Dans ce cas, il lui resterait 67 $ à dépenser l’année suivante. ]



Emprunter moins



Au même taux d’intérêt (10 %), elle pourrait aussi emprunter 30 $ pour les dépenser aujourd’hui, et rembourser 33 $ à la fin de l’année. Dans ce cas, il lui resterait 67 $ à dépenser l’année suivante.









            [image: La frontière des possibles de Julia : La frontière de l’ensemble des possibles de Julia est sa frontière des possibles, représentée pour un taux d’intérêt de 10 %. ]



La frontière des possibles de Julia



La frontière de l’ensemble des possibles de Julia est sa frontière des possibles, représentée pour un taux d’intérêt de 10 %.









            [image: La frontière des possibles de Julia : Elle peut emprunter aujourd’hui et choisir n’importe quelle combinaison sur sa frontière des possibles. ]



La frontière des possibles de Julia



Elle peut emprunter aujourd’hui et choisir n’importe quelle combinaison sur sa frontière des possibles.









            [image: Un taux d’intérêt plus élevé : Si, au lieu de 10 %, le taux d’intérêt s’établit à 78 %, Julia peut seulement emprunter un montant maximum de 56 $ aujourd’hui. ]



Un taux d’intérêt plus élevé



Si, au lieu de 10 %, le taux d’intérêt s’établit à 78 %, Julia peut seulement emprunter un montant maximum de 56 $ aujourd’hui.









            [image: L’ensemble des possibles : L’ensemble des possibles avec le taux d’intérêt de 78 % est indiqué sur le graphique par la zone ombrée la plus foncée, tandis que l’ensemble des possibles avec un taux d’intérêt de 10 % comprend cette zone et la zone ombrée plus claire. ]



L’ensemble des possibles



L’ensemble des possibles avec le taux d’intérêt de 78 % est indiqué sur le graphique par la zone ombrée la plus foncée, tandis que l’ensemble des possibles avec un taux d’intérêt de 10 % comprend cette zone et la zone ombrée plus claire.








Initialement Julia est à un point labellisé « Dotation initiale de Julia » sur la Figure 10.2. Pour consommer maintenant, Julia envisage de contracter un prêt sur son salaire (elle pourrait également être une fermière empruntant pour financer sa consommation avant de pouvoir récolter et vendre ses cultures).

Julia pourrait, par exemple, emprunter 91 $ maintenant et promettre de payer au prêteur les 100 $ qu’elle aura plus tard. Son remboursement total de 100 $ inclurait le montant du principal (ce qu’elle a emprunté) plus les intérêts au taux r, soit :




	taux d’intérêt
	Le prix à payer pour augmenter son pouvoir d’achat maintenant. Voir également : taux d’intérêt nominal, taux d’intérêt réel.



Et si « plus tard » signifie dans un an à partir d’aujourd’hui, alors le taux d’intérêt annuel, r, est :



On peut se représenter le taux d’intérêt comme étant le prix à payer pour transférer du pouvoir d’achat du futur vers le présent.

Au même taux d’intérêt (10 %), elle pourrait aussi emprunter 70 $ pour les dépenser maintenant et rembourser 77 $ à la fin de l’année, c’est-à-dire :



Dans ce cas, elle aurait 23 $ à dépenser l’année prochaine. Une autre combinaison possible consiste à emprunter et dépenser seulement 30 $ maintenant, ce qui laisserait à Julia 67 $ à dépenser l’année prochaine, après le remboursement de son prêt.

Toutes les combinaisons possibles de consommation immédiate et de consommation future ((91 $; 0 $), (70 $; 23 $), (30 $; 67 $), et ainsi de suite) déterminent la frontière des possibles représentée dans la Figure 10.2, qui est la limite de l’ensemble des possibles lorsque le taux d’intérêt est de 10 %.

Le fait que Julia puisse emprunter signifie qu’elle n’est pas contrainte d’attendre la période suivante pour consommer. Elle peut emprunter maintenant et choisir n’importe quelle combinaison sur sa frontière des possibles. En revanche, plus elle consomme maintenant, moins elle peut consommer plus tard. Avec un taux d’intérêt de r = 10 %, le coût d’opportunité d’un dollar dépensé maintenant implique que Julia devra dépenser 1,10 = 1 + r dollars de moins dans le futur.

La formule « 1 plus le taux d’intérêt » (1 + r) est le taux marginal de transformation des biens du futur vers le présent, car pour avoir une unité de bien maintenant, il faut renoncer à 1 + r biens dans le futur. Il s’agit du même concept que le taux marginal de transformation des biens, des céréales ou des notes en temps libre que nous avons étudié dans les Unités 3 et 5.

Supposons maintenant qu’au lieu d’être fixé à 10 %, le taux d’intérêt soit de 78 %, le taux moyen payé par les fermiers de Chambar. À ce taux d’intérêt, Julia ne peut emprunter au maximum que 56 $ aujourd’hui, parce qu’à 78 %, les intérêts sur un emprunt de 56 $ s’élèvent à 44 $, ce qui revient à utiliser la totalité de son revenu futur de 100 $. Sa frontière des possibles pivote donc vers l’intérieur et l’ensemble des possibles se réduit. Puisque le prix à payer pour transférer du pouvoir d’achat du futur vers le présent a augmenté, la capacité à consommer dans le présent a diminué, tout comme votre capacité à consommer des céréales diminuerait si leur prix augmentait (en supposant que vous n’êtes pas producteur de céréales).

Le prêteur profitera bien sûr d’un taux d’intérêt plus élevé, tant que le prêt est remboursé. Il y a donc un conflit d’intérêts entre le prêteur et l’emprunteur.

10.3 Impatience et décroissance des rendements marginaux de la consommation

Au regard des possibilités de transférer de la consommation du futur vers le présent indiquées par l’ensemble des possibles, que choisira Julia ? La quantité qu’elle transférera vers le présent dépendra de son degré d’impatience. Deux raisons pourraient expliquer son impatience :


  	Elle préfère lisser sa consommation plutôt que de tout consommer plus tard et rien aujourd’hui.

  	Elle pourrait être une personne de nature impatiente.



Lissage

Elle voudrait lisser sa consommation parce qu’elle apprécie davantage une unité supplémentaire de quelque chose dont elle n’a pas encore beaucoup consommé. Pensez à de la nourriture : les premières bouchées d’un plat sont probablement beaucoup plus plaisantes que les bouchées de votre troisième portion. Il s’agit là d’une réalité psychologique fondamentale, parfois appelée loi de satiété des besoins.


	rendements marginaux décroissants de la consommation
	Plus l’individu consomme, et plus la valeur qu’attribue un individu à une unité additionnelle de consommation décroît. Connu également sous le terme : utilité marginale décroissante.



Plus généralement, pour un individu, plus la consommation augmente, plus la valeur d’une unité supplémentaire de consommation à une période donnée diminue. C’est ce qu’on appelle les rendements marginaux décroissants de la consommation. Vous avez déjà rencontré quelque chose de similaire dans l’Unité 3, lorsque Alexei faisait l’expérience de rendements marginaux décroissants de son temps libre. En maintenant sa note à l’examen constante, plus il avait de temps libre, moins chaque unité supplémentaire avait de valeur pour lui, par rapport à l’importance qu’il accordait à sa note.

Utilisez l’analyse de la Figure 10.3a pour voir comment Julia peut choisir sa consommation présente et future, et comment ses préférences peuvent être représentées par des courbes d’indifférence. Les rendements marginaux décroissants de la consommation à chaque période traduisent le fait que Julia aimerait lisser sa consommation, autrement dit, éviter de consommer beaucoup à une période et peu à l’autre.





            [image: Lissage de la consommation : rendements marginaux décroissants de la consommation. ]



Figure 10.3a 
Lissage de la consommation : rendements marginaux décroissants de la consommation.









            [image: Choix de Julia : La droite en pointillés montre les combinaisons de consommation présente et de consommation future que Julia peut choisir. ]



Choix de Julia



La droite en pointillés montre les combinaisons de consommation présente et de consommation future que Julia peut choisir.









            [image: Rendements marginaux décroissants de la consommation : La courbe d’indifférence de Julia est incurvée en direction de l’origine des axes en raison des rendements marginaux décroissants de la consommation à chaque période : plus elle a de biens dans le présent, moins elle accorde de valeur à un bien supplémentaire dans le présent par rapport à plus de biens dans le futur. La pente de la courbe d’indifférence est le taux marginal de substitution (TMS) entre la consommation présente et la consommation future. ]



Rendements marginaux décroissants de la consommation



La courbe d’indifférence de Julia est incurvée en direction de l’origine des axes en raison des rendements marginaux décroissants de la consommation à chaque période : plus elle a de biens dans le présent, moins elle accorde de valeur à un bien supplémentaire dans le présent par rapport à plus de biens dans le futur. La pente de la courbe d’indifférence est le taux marginal de substitution (TMS) entre la consommation présente et la consommation future.









            [image: Quels seraient les choix de Julia ? : Le TMS au point C est élevé (la pente de sa courbe d’indifférence est forte) : Julia consomme peu maintenant et beaucoup dans le futur, ainsi les rendements marginaux décroissants signifient qu’elle aimerait déplacer une partie de sa consommation vers le présent. Le TMS au point E est bas : Julia a beaucoup de consommation présente et moins de consommation future, donc les rendements marginaux décroissant signifient qu’elle aimerait transférer une partie de sa consommation dans le futur. Par conséquent, elle choisira un point entre C et E. ]



Quels seraient les choix de Julia ?



Le TMS au point C est élevé (la pente de sa courbe d’indifférence est forte) : Julia consomme peu maintenant et beaucoup dans le futur, ainsi les rendements marginaux décroissants signifient qu’elle aimerait déplacer une partie de sa consommation vers le présent. Le TMS au point E est bas : Julia a beaucoup de consommation présente et moins de consommation future, donc les rendements marginaux décroissant signifient qu’elle aimerait transférer une partie de sa consommation dans le futur. Par conséquent, elle choisira un point entre C et E.









            [image: Le TMS chute : Nous pouvons observer que le TMS chute lorsque l’on se déplace le long de la courbe d’indifférence de C à E : la pente est plus forte en C qu’en E. ]



Le TMS chute



Nous pouvons observer que le TMS chute lorsque l’on se déplace le long de la courbe d’indifférence de C à E : la pente est plus forte en C qu’en E.









            [image: Le choix optimal de Julia : Étant donné le choix indiqué par la droite CE, Julia va choisir le point F. Celui-ci se situe sur la plus haute courbe d’indifférence qu’elle peut atteindre. Elle préfère lisser sa consommation entre le présent et le futur. ]



Le choix optimal de Julia



Étant donné le choix indiqué par la droite CE, Julia va choisir le point F. Celui-ci se situe sur la plus haute courbe d’indifférence qu’elle peut atteindre. Elle préfère lisser sa consommation entre le présent et le futur.








Impatience pure, ou votre degré d’impatience individuel

Si Julia sait qu’elle peut avoir deux repas demain, mais qu’elle n’en a aucun aujourd’hui, alors nous avons vu que les rendements marginaux décroissants de la consommation pourraient expliquer pourquoi elle préférerait plutôt un repas aujourd’hui et un repas demain. Remarquez que Julia opterait pour le repas maintenant, non pas parce qu’elle est une personne impatiente, mais parce qu’elle ne s’attend pas à avoir faim dans le futur. Elle préfère lisser sa consommation de nourriture.


	impatience pure
	C’est une caractéristique d’une personne qui attribue plus de valeur a une unité additionnelle de consommation maintenant que dans le futur alors même que les montants de consommation maintenant et plus tard sont identiques. L’impatience pure se produit lorsqu’une personne est impatiente de consommer plus dans le présent parce qu’elle attribue moins de valeur à la consommation dans le futur pour des raisons de myopie, faible volonté ou autres.



Il existe néanmoins une autre raison, appelée impatience pure, qui permet d’expliquer pourquoi on peut préférer détenir un bien dès maintenant. Pour voir si quelqu’un est impatient en tant que personne, nous nous demandons si elle accorde plus de valeur à un bien détenu maintenant qu’à un bien détenu plus tard, quand sa dotation initiale lui en donne la même quantité à chaque période. Il existe deux raisons à l’impatience pure :


  	Myopie (vision à court terme) : les gens éprouvent la satisfaction présente de la faim, ou d’un autre désir, plus vivement qu’ils n’imaginent la même satisfaction à une date ultérieure.

  	Prudence : les gens savent qu’ils ne seront peut-être plus de ce monde dans le futur ; aussi, choisir de consommer maintenant peut s’avérer une bonne idée.




  Impatience

  Toute préférence pour transférer de la consommation future vers le présent. Cette préférence peut être due à :

  
    	l’impatience pure ;

    	la décroissance des rendements marginaux de la consommation.

  



Pour voir ce que signifie l’impatience pure, nous comparons deux points sur la même courbe d’indifférence dans la Figure 10.3b. Au point A elle a 50 $ maintenant et 50 $ plus tard. Nous nous demandons de quelle quantité de consommation supplémentaire elle aurait besoin plus tard pour la compenser de la perte de 1 $ maintenant. Le point B sur la même courbe d’indifférence nous donne la réponse : si elle avait seulement 49 $ maintenant, elle aurait besoin de 51,5 $ plus tard afin de rester sur la même courbe d’indifférence et être tout aussi heureuse. Elle avait donc besoin de 1,5 $ dans le futur pour compenser la perte présente de 1 $. Julia fait preuve d’impatience pure car, plutôt que de préférer un lissage parfait de sa consommation, elle accorde plus de valeur à la consommation aujourd’hui qu’à celle dans le futur.




            [image: Impatience pure : Impatience pure ]



Impatience pure



Figure 10.3b 
Impatience pure.






La pente de la courbe d’indifférence de 1,5 (en valeur absolue) au point A dans la Figure 10.3b signifie que Julia accorde 1,5 fois plus de valeur à une unité de consommation supplémentaire maintenant qu’à une unité de consommation supplémentaire plus tard.


  Exercice 10.1 Les conséquences de l’impatience pure

  
    	
      Tracez les courbes d’indifférence d’une personne qui est plus impatiente que Julia dans la Figure 10.3b, pour chaque niveau de consommations présente et future.

    

    	
      Tracez un ensemble de courbes d’indifférence pour Julia si elle n’est pas soumise à des rendements marginaux décroissants de consommation, mais a de l’impatience pure. Souhaiterait-elle alors lisser sa consommation ?

    

    	
      Tracez un ensemble de courbes d’indifférence pour Julia si elle n’est pas soumise à des rendements marginaux décroissants et ne fait pas preuve d’impatience pure.

    

  




  Question 10.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 10.3a représente les courbes d’indifférence de Julia pour sa consommation aux périodes 1 (maintenant) et 2 (plus tard). En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La pente de la courbe d’indifférence correspond au taux marginal de substitution entre la consommation aux deux périodes.

    	Le rendement marginal de la consommation à la période 1 est plus élevé au point E qu’au point C.

    	La consommation de Julia est plus égale (plus « lisse ») au point C qu’au  E. Par conséquent, elle préfère le choix de consommation C par rapport à E.

    	Le choix préféré de Julia consiste à consommer exactement la même quantité à chaque période.

  

  
    	Pour rester sur la même courbe d’indifférence, le changement d’utilité lié à une variation marginale de la consommation présente doit être compensé par le changement d’utilité résultant du changement de la consommation future.

    	Au point E, Julia consomme plus au moment présent qu’au point C. À cause des rendements marginaux décroissants de la consommation, le rendement marginal de la consommation de Julia est maintenant plus faible au point E qu’au point C.

    	Les deux points sont sur la même courbe d’indifférence. Ainsi, elle sera indifférente entre les deux.

    	Cela dépend du taux d’intérêt (1 + le taux d’intérêt correspond à la pente de la frontière des possibles) et de la forme des courbes d’indifférence. Le choix préféré de Julia se situe au point F, où le niveau de consommation aux deux périodes n’est pas nécessairement égal.

  



10.4 Emprunter permet de lisser en transférant de la consommation vers le présent

Combien Julia empruntera-t-elle ? Nous pouvons obtenir la réponse en combinant les Figures 10.2 et 10.3a. Comme dans les autres exemples avec les ensembles des possibles et les courbes d’indifférence, Julia souhaite atteindre la courbe d’indifférence la plus élevée, mais elle est limitée par sa frontière des possibles. La courbe d’indifférence réalisable la plus élevée quand le taux d’intérêt est de 10 % sera celle qui est tangente à la frontière des possibles, le point de tangence étant indiqué par le point E dans la Figure 10.4.


  Le taux d’actualisa­tion d’une personne

  Le taux d’actualisation d’une personne, ρ, est une mesure de son impatience, c’est-à-dire de la valeur qu’elle accorde à une unité de consommation supplémentaire dans le présent plutôt que plus tard. C’est la pente de sa courbe d’indifférence entre consommation présente et future, moins un.

  Son taux d’actualisation dépend de deux facteurs :

  
    	
      Son désir de lisser la consommation : il est influencé par la situation dans laquelle la personne se trouve (la répartition actuelle de consommations présente et future).

    

    	
      Son impatience pure en tant que personne : le taux d’actualisation d’une personne est parfois également appelé taux d’actualisation subjectif, parce qu’il dépend en partie de sa psychologie.

    

  



Ici, elle choisit d’emprunter et de consommer 58 $ et de rembourser 64 $ plus tard, ce qui lui laisse 36 $ à consommer ultérieurement. Nous savons que, à ce point de tangence, la pente de la courbe d’indifférence est égale à la pente de la frontière des possibles (sinon les courbes se croiseraient). Nous définissons le taux d’actualisation d’une personne, ρ (les économistes utilisent la lettre grecque rho), comme la pente de la courbe d’indifférence moins un, ce qui correspond à une mesure de la valeur accordée par Julia à une unité de consommation supplémentaire maintenant, par rapport à une unité de consommation supplémentaire plus tard.

Par exemple, dans la Figure 10.3b, ρ = 50 % au point A parce qu’une unité de consommation supplémentaire aujourd’hui valait 1,5 unité supplémentaire plus tard. Cela signifie que Julia emprunte juste assez pour que :



Nous savons que :



Donc :



Et si nous retranchons 1 des deux côtés de l’équation, nous obtenons :



Son taux d’actualisation ρ dépend à la fois de son souhait de lisser sa consommation et de son degré d’impatience pure.

Utilisez l’analyse de la Figure 10.4 pour voir comment Julia choisira sa consommation quand le taux d’intérêt est de 10 % et quand il est de 78 %.





            [image: Transférer la consommation dans le temps en empruntant. ]



Figure 10.4 
Transférer la consommation dans le temps en empruntant.









            [image: La frontière des possibles de Julia : Julia souhaite atteindre sa courbe d’indifférence la plus élevée, mais elle est contrainte par sa frontière des possibles. ]



La frontière des possibles de Julia



Julia souhaite atteindre sa courbe d’indifférence la plus élevée, mais elle est contrainte par sa frontière des possibles.









            [image: La meilleure option de Julia : Quand le taux d’intérêt est de 10 %, la courbe d’indifférence la plus élevée possible sera celle qui est tangente à la frontière des possibles, comme indiqué au point E. ]



La meilleure option de Julia



Quand le taux d’intérêt est de 10 %, la courbe d’indifférence la plus élevée possible sera celle qui est tangente à la frontière des possibles, comme indiqué au point E.









            [image: TMS et TMT : En ce point, TMS = TMT. ]



TMS et TMT



En ce point, TMS = TMT.









            [image: La décision d’emprunter : Au point F, son taux d’actualisation, ρ, dépasse r, le taux d’intérêt, donc elle aimerait transférer vers le présent de la consommation. Un raisonnement similaire élimine tous les points sur la frontière des possibles, à l’exception de E. ]



La décision d’emprunter



Au point F, son taux d’actualisation, ρ, dépasse r, le taux d’intérêt, donc elle aimerait transférer vers le présent de la consommation. Un raisonnement similaire élimine tous les points sur la frontière des possibles, à l’exception de E.









            [image: Une hausse du taux d’intérêt : Si le taux d’intérêt auquel elle peut emprunter augmente, cela réduit son ensemble des possibles. ]



Une hausse du taux d’intérêt



Si le taux d’intérêt auquel elle peut emprunter augmente, cela réduit son ensemble des possibles.









            [image: L’effet d’un taux d’intérêt plus élevé : Le mieux que Julia puisse faire maintenant est d’emprunter moins (35 $ au lieu de 58 $), comme indiqué par le point G. ]



L’effet d’un taux d’intérêt plus élevé



Le mieux que Julia puisse faire maintenant est d’emprunter moins (35 $ au lieu de 58 $), comme indiqué par le point G.









  Exercice 10.2 Effets de revenu et de substitution

  
    	Utilisez la Figure 10.4 pour montrer que la différence de consommation présente avec un taux d’intérêt plus bas et un taux d’intérêt plus élevé (aux points E et G), à savoir 23 $, est composée d’un effet de revenu et d’un effet de substitution. Il sera utile de réviser les concepts d’effets de revenu et de substitution de l’Unité 3 avant de répondre à la question.

    	Pourquoi les effets de revenu et de substitution vont-ils dans la même direction dans cet exemple ?

  




  Question 10.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 10.4 représente le choix de consommations de Julia aux périodes 1 et 2. Elle n’a pas de revenu à la période 1 (maintenant) et a un revenu de 100 $ à la période 2 (plus tard). Le taux d’intérêt est actuellement de 10 %. En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Au point F, le taux d’intérêt dépasse le taux d’actualisation de Julia (degré d’impatience).

    	Au point E, Julia est sur la courbe d’indifférence la plus élevée étant donné son ensemble des possibles.

    	E est le choix optimal de Julia, car elle est capable de lisser complètement sa consommation sur les deux périodes (i.e. consommer la même quantité).

    	G n’est pas un choix possible pour Julia.

  

  
    	Au point F, la pente de la courbe d’indifférence est plus forte que celle de la frontière des possibles. Par conséquent, le taux d’actualisation de Julia dépasse le taux d’intérêt.

    	E est sur la courbe d’indifférence réalisable la plus élevée car toute autre courbe d’indifférence plus élevée ne touchera pas la droite de contrainte budgétaire.

    	Au point E, Julia consomme 58 à la période 1 et 36 à la période 2.

    	G est sur l’ensemble des possibles de Julia. Elle ne le choisit pas car ce n’est pas le choix optimal (G est situé sur une courbe d’indifférence plus basse).

  



10.5 Prêter et stocker : lisser et transférer de la consommation vers le futur

Étudions maintenant l’exemple de Marco, dont la situation est très différente de celle de Julia qui envisageait de souscrire un emprunt sur son salaire futur ou celle d’un fermier de Chambar cherchant à emprunter jusqu’à la récolte. À la différence de Julia qui décide combien elle va emprunter, Marco possède des biens et des fonds d’une valeur de 100 $, mais il n’anticipe pas (encore) un revenu futur. Julia et Marco recevront finalement 100 $ tous les deux. Toutefois, le temps introduit une différence entre leurs deux situations. La richesse de Marco au sens strict est de 100 $, tandis que celle de Julia est de 0 $.

Nous avons vu que Julia, qui gagnera 100 $ dans le futur, souhaite emprunter. Sa situation la pousse fortement à lisser en empruntant. Examinons la forme de la courbe d’indifférence de Julia passant par son point de dotation initiale. Comme l’indique la Figure 10.5, cette courbe est très raide. Parce qu’elle ne possède rien actuellement, Julia a une forte préférence pour un accroissement de sa consommation présente.


	courbe d’indifférence de réserve
	Une courbe qui indique toutes les allocations (combinaisons) dont les valeurs sont aussi élevées que l’option de réserve.



Il s’agit de la courbe d’indifférence de réserve de Julia, car la courbe est composée de tous les points pour lesquels Julia se trouverait dans une situation aussi satisfaisante que celle de sa position de réserve, c’est-à-dire sa dotation sans emprunter, ni prêter (la dotation et les courbes d’indifférence de réserve de Julia sont similaires à celles d’Angela, la fermière, dans l’Unité 5).




            [image: Courbes d’indifférence de réserve et dotations ]



Figure 10.5 
Courbes d’indifférence de réserve et dotations.






Examinons maintenant la courbe d’indifférence de Marco passant par son point de dotation, où il consomme 100 $ maintenant, et rien plus tard. Comme indiqué par la Figure 10.5, cette courbe est assez plate maintenant, ce qui signifie qu’il cherche une façon de transférer une partie de sa consommation vers le futur.

Les courbes d’indifférence de Marco et Julia et donc leur niveau d’impatience pure sont similaires. C’est leur situation, et non pas leurs préférences, qui les différencie. À l’inverse de Marco, Julia emprunte, car elle est pauvre dans le présent et c’est pourquoi elle est impatiente : elle a besoin de lisser sa consommation.

Marco possède l’équivalent de 100 $ de céréales tout juste récoltées, et n’a aucune dette à rembourser. Il pourrait tout consommer maintenant, mais comme nous l’avons vu, cela ne servirait pas au mieux ses intérêts, puisque :


  	Nous avons fait l’hypothèse que son revenu futur est nul.

  	Comme Julia, sa consommation de céréales a des rendements marginaux décroissants.



Afin de lisser, il souhaite transférer certains biens vers le futur. Marco pourrait stocker des céréales, mais, s’il le faisait, les souris en mangeraient une partie. Les souris constituent une forme de dépréciation : les céréales qu’elles mangent représentent une perte de richesse pour Marco en raison du temps qui s’écoule. Ainsi, en tenant compte de la présence des souris, s’il ne consommait rien dans le présent, il ne lui resterait que l’équivalent de 80 $ de céréales l’année suivante. Cela signifie que le coût de transfert des céréales du présent vers le futur est de 20 % par an.

La Figure 10.6 indique la dotation de Marco sur l’axe des abscisses, puisqu’il a l’équivalent de 100 $ de céréales disponibles immédiatement. La droite foncée indique la frontière des possibles de Marco lorsqu’il stocke, et la partie ombrée foncée montre son ensemble des possibles. Si cela était la seule option possible, et si ses courbes d’indifférence étaient telles qu’indiquées, il stockerait certainement une partie de ses céréales. Dans la Figure 10.6, une partie de la frontière des possibles est en dehors de sa courbe d’indifférence de dotation : stocker une partie de ses céréales améliore donc sa situation initiale.





            [image: Lisser la consommation par le stockage et le prêt. ]



Figure 10.6 
Lisser la consommation par le stockage et le prêt.









            [image: Marco est riche aujourd’hui : Marco a 100 $ de céréales disponibles aujourd’hui. ]



Marco est riche aujourd’hui



Marco a 100 $ de céréales disponibles aujourd’hui.









            [image: La frontière des possibles de Marco : La droite foncée montre la frontière des possibles de Marco s’il utilise le stockage et l’aire ombrée foncée montre son ensemble des possibles. ]



La frontière des possibles de Marco



La droite foncée montre la frontière des possibles de Marco s’il utilise le stockage et l’aire ombrée foncée montre son ensemble des possibles.









            [image: Les préférences de Marco : La courbe d’indifférence de réserve de Marco passe par son point de dotation. ]



Les préférences de Marco



La courbe d’indifférence de réserve de Marco passe par son point de dotation.









            [image: La décision de Marco de stocker : Le point H sur la courbe d’indifférence de Marco indique la quantité de stockage qu’il va choisir. ]



La décision de Marco de stocker



Le point H sur la courbe d’indifférence de Marco indique la quantité de stockage qu’il va choisir.









            [image: La décision de Marco de prêter : La droite claire montre la frontière des possibles quand Marco prête à un taux de 10 %. ]



La décision de Marco de prêter



La droite claire montre la frontière des possibles quand Marco prête à un taux de 10 %.









            [image: L’effet de la décision de prêter : Marco est désormais capable d’atteindre une courbe d’indifférence plus élevée. ]



L’effet de la décision de prêter



Marco est désormais capable d’atteindre une courbe d’indifférence plus élevée.








Combien doit-il toutefois en stocker ? Tout comme Julia, il trouve le montant à stocker qui lui permet d’être sur la courbe d’indifférence la plus élevée possible, en trouvant le point de tangence entre la courbe d’indifférence et la frontière des possibles. Il s’agit du point H, qui lui permet de consommer 68 $ de céréales maintenant, et 26 $ plus tard (les souris ayant mangé pour 6 $ de céréales). Au point H, Marco égalise son TMS entre la consommation présente et la consommation future et le TMT, qui est le coût de transfert des biens présents vers le futur.

Marco pourrait éviter les souris en vendant son stock de céréales et en mettant les 100 $ sous son matelas. Sa frontière des possibles serait alors une ligne droite (non représentée) allant d’une consommation de 100 $ maintenant à une consommation de 100 $ plus tard. Nous supposons qu’il ne se fera pas voler son billet de 100 $ et que 100 $ permettront d’acheter la même quantité de céréales dans le présent et dans le futur, car il n’y a pas d’inflation (nous expliquons l’inflation et ses effets à l’Unité 13). Sous ces hypothèses, stocker de l’argent sous le matelas est nettement plus intéressant que de stocker des céréales quand il y a des souris.

Une meilleure solution, si Marco pouvait trouver un emprunteur digne de confiance, serait de prêter l’argent. S’il faisait cela, et s’il pouvait être certain d’obtenir un remboursement de (1 + r) dollars pour chaque dollar prêté, alors il pourrait consommer 100 × (1 + r) dollars plus tard, ou n’importe quelle combinaison sur sa nouvelle frontière des possibilités de consommation. La droite claire sur la Figure 10.6 représente la frontière des possibles quand Marco prête à 10 %. Comme le graphique l’indique, son ensemble des possibles s’agrandit du fait de la possibilité de faire des prêts à intérêt. Marco est maintenant capable d’atteindre une courbe d’indifférence plus élevée.

Comme nous l’avons vu, dans une économie contemporaine, il existe toute une gamme d’instruments financiers que Marco peut utiliser pour déplacer de la consommation vers le futur en prêtant, soit via des dépôts à terme ou des obligations d’entreprise ou d’État.

Si Marco avait l’occasion d’investir de sorte qu’il puisse investir son actif aujourd’hui et que celui-ci gagne en valeur au cours de l’année – par exemple, s’il possédait des terres où il pourrait utiliser les céréales comme semis et cultiver davantage – alors cela augmenterait de manière similaire son ensemble des possibles.
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10.6 Investir : un autre moyen de transférer de la consommation dans le futur

Si Marco possédait un peu de terres, il pourrait faire encore mieux : il pourrait utiliser les céréales comme investissement (en les plantant comme un semis, ou en les donnant à manger à ses bêtes de trait qui peuvent l’aider à travailler dans les champs jusqu’à la récolte). Cette opportunité d’investissement étend davantage son ensemble des possibles. Supposons qu’en investissant la totalité de ses céréales, il récolterait l’équivalent de 150 $ de céréales plus tard, comme indiqué sur la Figure 10.7. Il a investi l’équivalent de 100 $ et récolté l’équivalent de 150 $, il a donc réalisé un profit de 150 $ -100 $ = 50 $, soit un taux de profit (profits divisés par l’investissement nécessaire) de 50 $/100 $ = 50 %. La pente de la droite rouge est de -1,5, où la valeur absolue (1,5) correspond au taux marginal de transformation de l’investissement en rendements, c’est-à-dire 1 + le taux de rendement de l’investissement.

 



            [image: Investir dans un projet à haut rendement. ]



Figure 10.7 
Investir dans un projet à haut rendement.









            [image: Le retour sur investissement : Si Marco devait investir la totalité de ses céréales, il pourrait récolter l’équivalent de 150 $ de céréales plus tard. ]



Le retour sur investissement



Si Marco devait investir la totalité de ses céréales, il pourrait récolter l’équivalent de 150 $ de céréales plus tard.









            [image: Le retour sur investissement : La pente de la droite rouge est de -1,5, où la valeur absolue (1,5) correspond à 1 + le taux de rendement de l’investissement. ]



Le retour sur investissement



La pente de la droite rouge est de -1,5, où la valeur absolue (1,5) correspond à 1 + le taux de rendement de l’investissement.









            [image: Choix optimal de Marco : Marco choisit de consommer 60 $ maintenant et 60 $ plus tard, comme indiqué par le point K. À ce point, la frontière des possibles est tangente à une courbe d’indifférence. ]



Choix optimal de Marco



Marco choisit de consommer 60 $ maintenant et 60 $ plus tard, comme indiqué par le point K. À ce point, la frontière des possibles est tangente à une courbe d’indifférence.








Si Marco pouvait obtenir un prêt à 10 %, il se rendrait rapidement compte qu’il existe une nouvelle stratégie bien plus intéressante : investir tout ce qu’il a de façon à ce que la récolte l’année suivante lui rapporte 150 $, mais également emprunter aujourd’hui, afin de pouvoir consommer davantage à la fois maintenant et dans le futur. Ce plan consistant à « tout investir » est illustré dans la Figure 10.8. Il déplace la frontière des possibles de Marco encore plus loin, comme cela est indiqué par la droite rouge en pointillés. Marco se retrouve à un nouveau point L, où il consomme plus, à la fois maintenant et dans le futur.





            [image: Emprunter pour investir dans un projet à haut rendement. ]



Figure 10.8 
Emprunter pour investir dans un projet à haut rendement.









            [image: Le choix optimal de Marco quand il peut investir : Son choix optimal quand il peut investir est au point K. ]



Le choix optimal de Marco quand il peut investir



Son choix optimal quand il peut investir est au point K.









            [image: Marco obtient un prêt : S’il pouvait obtenir un prêt à un taux de 10 %, il serait dans une situation plus avantageuse en investissant tout ce qu’il a. Cela augmenterait son ensemble des possibles comme indiqué par la droite rouge en pointillés. ]



Marco obtient un prêt



S’il pouvait obtenir un prêt à un taux de 10 %, il serait dans une situation plus avantageuse en investissant tout ce qu’il a. Cela augmenterait son ensemble des possibles comme indiqué par la droite rouge en pointillés.









            [image: Choix optimal après avoir reçu un prêt : Marco se retrouverait au point L où il consomme 80 $ maintenant et 62 $ dans le futur. ]



Choix optimal après avoir reçu un prêt



Marco se retrouverait au point L où il consomme 80 $ maintenant et 62 $ dans le futur.








La Figure 10.9 résume la façon dont la stratégie consistant à « tout investir et emprunter » fonctionne par rapport aux autres options.





  
    	Plan (points sur les Figures 10.6 et 10.8)
    	Taux de rendement ou d'intérêt
    	Consommation maintenant, Consommation plus tard
    	Investissement
    	Rang par utilité (ou consommation combinée)
  

  
    	Stockage (H)
    	-20 % (perte)
    	68 $, 26 $
    	sans objet
    	Pire (94 $)
  

  
    	Prêt seulement (J)
    	10 %
    	65 $, 39 $
    	sans objet
    	3e choix (104 $)
  

  
    	Investissement seulement (K)
    	50 %
    	60 $, 60 $
    	40 $
    	2nd choix (120 $)
  

  
    	Investissement et emprunt (L)
    	50 % (investissement) -10 % (prêt)
    	80 $, 62 $
    	100 $
    	Meilleur (142 $)
  






Figure 10.9 
Le stockage, le prêt, l’investissement et l’emprunt fournissent à Marco de nombreux ensembles des possibles.






Les ensembles des possibles pour toutes les options de Marco sont présentés dans la Figure 10.10.




            [image: Options d’une personne (Marco) dotée d’actifs ]



Figure 10.10 
Options d’une personne (Marco) dotée d’actifs.






Revenons-en aux différences qui existent entre Marco et Julia. Comparez les ensembles des possibles de Julia représentés sur la Figure 10.4 et ceux de Marco représentés sur la Figure 10.10.

Trois différences entre Marco et Julia expliquent la disparité de leurs revenus.


  	Marco possède un actif dans sa dotation initiale alors que Julia ne possède rien : Julia a la perspective de posséder un actif similaire dans le futur, mais cela les place aux deux extrémités du marché du crédit.

  	Marco a une opportunité d’investissement productif, contrairement à Julia.

  	Marco et Julia sont soumis à des taux d’intérêt différents : la différence la moins évidente est que si Marco (après avoir investi l’ensemble de ses actifs pour un rendement de 50 %) souhaite transférer son pouvoir d’achat vers le futur, il emprunte sur son revenu futur à un taux de 10 %. Julia, qui n’a pas de dotation initiale à l’instar des fermiers pauvres de Chambar, n’aurait très probablement pas d’autre solution que d’emprunter à un taux de 78 %. Le paradoxe est que Marco peut emprunter à un taux d’intérêt bas, car il n’a pas besoin d’emprunter.



Pour résumer, emprunter, prêter, stocker et investir sont des moyens de transférer la consommation de biens vers le présent ou vers le futur.

Les personnes ont recours à ces stratégies parce que :


  	Elles peuvent augmenter leur utilité en lissant la consommation : ou si elles font preuve d’impatience pure, en transférant de la consommation vers le présent.

  	Elles peuvent augmenter leur consommation dans les deux périodes : en prêtant ou en investissant.



Les personnes n’optent pas pour les mêmes stratégies (certaines empruntent, d’autres prêtent) parce que :


  	Leurs situations sont différentes : par exemple, elles peuvent avoir un revenu maintenant ou dans le futur, ce qui aura des incidences sur leur taux d’actualisation et leurs opportunités. Par ailleurs, certaines ont des opportunités d’investissement (comme Marco), tandis que d’autres n’en ont pas.

  	Leur degré d’impatience pure n’est pas le même.




  Exercice 10.3 Une hausse du taux d’intérêt

  
    	Utilisez un schéma comme la Figure 10.4 pour montrer les effets de revenu et de substitution d’une hausse du taux d’intérêt pour Marco, qui reçoit sa dotation aujourd’hui.

    	Comparez ces effets à ceux de Julia dans l’Exercice 10.2 et expliquez vos résultats.

  




  Exercice 10.4 Les revenus d’une vie entière

  Considérez les revenus d’une personne au cours de sa vie, de la fin de sa scolarité à la retraite. Expliquez comment une personne peut passer d’une situation similaire à Julia à une situation similaire à Marco au cours de sa vie (supposez que son impatience pure reste inchangée tout au long de la vie).




  Question 10.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 10.6 représente le choix de consommation de Marco aux périodes 1 et 2. Il a une quantité de grains d’une valeur de 100 $ à la période 1 et aucun revenu à la période 2. Marco a deux choix. Dans le scénario 1, il peut stocker les grains non consommés à la période 1. Cela conduit à une perte de 20 % des grains à cause de parasites et des grains pourris. Dans le scénario 2, il peut vendre les grains qu’il ne consomme pas et prêter l’argent à un taux de 10 %. En vous basant sur ces informations, lesquelles des affirmations suivantes sont correctes ?

  
    	Dans le scénario 1, si Marco consomme 68 $ de grains à la période 1, il peut consommer 32 $ de grains à la période 2.

    	Dans le scénario 2, si Marco consomme 68 $ de grains à la période 1, il peut consommer 35 $ de grains à la période 2.

    	Le taux marginal de transformation est plus élevé dans le scénario 1 que dans le scénario 2.

    	Marco sera toujours sur une courbe d’indifférence plus élevée dans le scénario 2 que dans le scénario 1.

  

  
    	À cause de la perte de 20 %, Marco est seulement capable de consommer 32 × 0,8 = 26 $ à la période 2.

    	Il épargne 32 $, qui ensuite gagnent en valeur à hauteur de 10 %, pour atteindre 35,20 $.

    	Le TMT est de 0,8 avec le scénario 1 et de 1,1 avec le scénario 2.

    	La contrainte budgétaire dans le scénario 2 est plus élevée que dans le scénario 1 pour tout niveau d’épargne positif.

  




  Question 10.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 10.10 représente quatre frontières des possibles pour Marco, qui a une quantité de grains d’une valeur de 100 $ à la période 1 et aucun revenu à la période 2. Dans le scénario 1, il peut stocker le grain qu’il ne consomme pas à la période 1. Cela conduit à une perte de 20 % des grains à cause des parasites et des grains pourris. Dans le scénario 2, il peut vendre les grains qu’il ne consomme pas et prêter l’argent à un taux de 10 %. Dans le scénario 3, il peut investir les grains restants (par exemple, les planter comme semis) pour un retour sur investissement de 50 %. Enfin, dans le scénario 4, il peut investir l’ensemble de la quantité de grains et emprunter sur son revenu futur à un taux de 10 %. En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La dépréciation de 20 % à cause du stockage implique que le point H est moins avantageux pour Marco que sa dotation initiale lui permettant de consommer les 100 $ de grains à la période 1.

    	Le choix de consommation J peut seulement être atteint dans le scénario 2.

    	Si le taux prêteur augmente, la frontière des possibles dans le scénario 2 pivote vers l’intérieur à partir du point 100 à l’intersection sur l’axe des abscisses qui reste inchangé (autrement dit, elle s’aplatit).

    	Si le taux d’emprunt augmente, la frontière des possibles pour le scénario 4 pivote vers l’intérieur à partir du point 150 à l’intersection sur l’axe des ordonnées (autrement dit, elle devient plus pentue).

  

  
    	Marco est sur une courbe d’indifférence plus élevée au point H qu’à son point de dotation initiale. Par conséquent, il est mieux loti en ce point.

    	J est situé sur l’ensemble des possibles des scénarios 2, 3 et 4. Par conséquent, il peut être atteint dans ces trois scénarios. Cependant, J est uniquement optimal dans le scénario 2.

    	Avec un taux prêteur plus élevé, la frontière des possibles devient plus pentue, pivotant à partir du point 100 sur l’axe des abscisses. En particulier, l’intersection avec l’axe des ordonnées sera plus élevée que 110.

    	Il est possible d’atteindre 150 à la période 2 quel que soit le taux d’intérêt, de sorte que ce point est fixé. Néanmoins, un taux d’intérêt plus élevé a pour conséquence que Marco peut emprunter moins à la période 1. Donc la contrainte budgétaire coupe l’axe des abscisses à une valeur inférieure à 136, devenant ainsi plus pentue.

  



10.7 Actif, passif et valeur nette


	bilan
	Un enregistrement des actifs, passifs et de la valeur nette d’un acteur économique tel qu’un ménage, une banque, une entreprise ou un État.
	actif
	Toute chose de valeur qui est possédée. Voir également : bilan, passif.
	passif
	Toute chose de valeur qui est due. Voir également : bilan, actif.
	valeur nette
	Actif moins passif. Voir également : bilan, capitaux propres.



Nous allons voir que la richesse d’une personne joue un rôle important dans sa situation au moment d’emprunter, de prêter ou d’investir. Ceux qui ont plus de richesses comme Marco ont des opportunités que n’ont pas ceux qui possèdent moins de richesses, comme Julia. Les bilans sont un outil essentiel pour comprendre comment la richesse change lorsqu’une personne ou une entreprise emprunte et prête.

Un bilan résume ce que le ménage ou l’entreprise possède, et ce qu’ils doivent aux tiers. Ce que vous possédez (y compris ce que les autres vous doivent) est appelé votre actif et ce que vous devez aux autres est appelé votre passif (avoir un passif signifie être responsable de quelque chose, en l’occurrence devoir s’acquitter de ses dettes envers autrui). La différence entre votre actif et votre passif est appelée la valeur nette. Le lien entre actif, passif et valeur nette est illustré dans la Figure 10.11.




            [image: Un bilan ]



Figure 10.11 
Un bilan.






Lorsque les composantes d’une équation sont telles que, par définition, le côté gauche est égal au côté droit, on parle d’identité comptable ou d’identité tout court. 
L’identité du bilan établit que :



La valeur nette est l’accumulation d’épargne dans le temps. Nous pouvons aussi réécrire l’identité en ôtant le passif des deux côtés de façon à ce que :



Dans l’analogie avec la baignoire, l’eau du bain représente la richesse sous forme d’épargne accumulée, et correspond aussi à la valeur nette. Comme nous l’avons vu, la valeur nette ou la richesse augmente avec le revenu et diminue avec la consommation et la dépréciation. Pour un ménage, le revenu augmente les dépôts bancaires, tandis que la consommation est payée avec les dépôts bancaires. Comme les dépôts bancaires sont un actif pour leurs propriétaires, ces opérations affectent l’actif du bilan du ménage.

En revanche, votre richesse ou votre valeur nette ne change pas lorsque vous prêtez ou empruntez. Cela s’explique par le fait qu’un prêt génère à la fois un actif et un passif dans votre bilan : si vous empruntez de l’argent, vous recevez des liquidités comme actif, tandis que la dette est un passif équivalent.

Au départ, Julia n’avait ni actif, ni passif et une valeur nette nulle, mais sur la base de son revenu futur anticipé, elle a emprunté 58 $ aujourd’hui à un taux d’intérêt de 10 % (point E de la Figure 10.4). À ce moment-là, son actif est constitué des 58 $ en liquide qu’elle détient, tandis que son passif se compose du prêt qu’elle doit rembourser plus tard. Nous comptabilisons la valeur de l’emprunt à 58 $ maintenant, puisque c’est ce qu’elle a reçu en s’endettant (sa valeur montera à 64 $, une fois que l’intérêt aura été ajouté). C’est pourquoi le fait de contracter le prêt n’a pas d’effet sur sa valeur nette actuelle – le passif et l’actif sont équivalents, si bien que sa valeur nette reste inchangée à zéro. Dans la Figure 10.12, cela est comptabilisé dans son bilan sous la rubrique « Maintenant (avant consommation) ».

Elle consomme ensuite les 58 $ – qui s’écoulent par le siphon de la baignoire, pour reprendre notre analogie. Étant donné qu’elle a toujours un passif de 58 $, sa valeur nette chute à -58 $. Cela est comptabilisé dans la Figure 10.12 dans son bilan sous la rubrique « Maintenant (après consommation) ».

Par la suite, elle reçoit un revenu de 100 $ (un afflux dans la baignoire). Ainsi, en raison des intérêts accumulés, la valeur de son emprunt a atteint 64 $. Sa valeur nette devient donc 100 $ - 64 $ = 36 $. Cette fois-ci encore, nous partons du principe qu’elle consomme ensuite les 36 $, ce qui lui laisse 64 $ en liquide pour rembourser sa dette de 64 $. À ce moment-là, sa valeur nette retombe à zéro. Les bilans correspondants sont également représentés dans la Figure 10.12.




Maintenant – avant consommation


  
    	Actif de Julia
    	Passif de Julia
  

  
    	Liquidité
    	58 $
    	Prêt
    	58 $
  



Valeur nette = 58 $ − 58 $ = 0$

Maintenant – après consommation


  
    	Actif de Julia
    	Passif de Julia
  

  
    	Liquidité
    	0
    	Prêt
    	58 $
  



Valeur nette = -58 $

Plus tard – avant consommation


  
    	Actif de Julia
    	Passif de Julia
  

  
    	Liquidité
    	100 $
    	Prêt
    	64 $
  



Valeur nette = 100 $ − 64 $ = 36 $

Plus tard – après consommation


  
    	Actif de Julia
    	Passif de Julia
  

  
    	Liquidité
    	64 $
    	Prêt
    	64 $
  



Valeur nette = 0 $




Figure 10.12 
Bilans de Julia.







  Question 10.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant décrit le choix de consommation de Julia aux périodes 1 et 2, quand le taux d’intérêt est de 78 %. Elle n’a pas de revenu à  la période 1 et un revenu de 100 $ à la période 2. Elle choisit le niveau de consommation G. En vous basant sur ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte s’agissant du bilan de Julia ?

  


            [image:  ]






  
    	L’actif après emprunt, mais avant consommation à la période 1, est 56.

    	La valeur nette après consommation à la période 1 est 0.

    	Le passif avant consommation à la période 2 est 35.

    	L’actif après consommation, mais avant remboursement du prêt à la période 2, est 62.

  

  
    	L’actif après emprunt, mais avant consommation à la période 1, est 35.

    	La valeur nette après consommation à la période 1 est -35, ce qui correspond à ce qu’elle a emprunté.

    	Le passif avant consommation à la période 2 est 62, ce qui correspond au principal plus l’intérêt de son prêt de 35 à la période 1.

    	Son revenu à la période 2 est de 100 ; elle en consomme 38, gardant 62 avant de rembourser le prêt.
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10.8 Les banques, la monnaie et la banque centrale

Au sein des prêteurs non institutionnels de Chambar, la rentabilité de leur activité de prêteur dépend :


  	du coût de leurs propres emprunts ;

  	du taux de défaut des prêts qu’ils accordent aux fermiers ;

  	du taux d’intérêt qu’ils fixent.



La fermeture des banques irlandaises pendant six mois a montré comment il est possible de créer de la monnaie dans une économie et comment ce procédé repose sur la confiance.

Ces études de cas et le modèle à deux périodes apportent une bonne partie des éléments nécessaires à la compréhension du rôle du système financier au sein de l’économie. Nous devons cependant introduire deux nouveaux acteurs de la scène économique : les banques et la banque centrale.


	banque
	Une entreprise qui créé de la monnaie sous la forme de dépôts bancaires en fournissant des crédits.



Une banque est une entreprise qui réalise des profits à traver ses opérations de prêt et d’emprunt. Les banques prêtent aux ménages et entreprises à des conditions différentes des leurs lorsqu’elles empruntent. Les intérêts qu’elles payent sur les dépôts sont inférieurs aux intérêts qu’elles facturent lorsqu’elles accordent un prêt, et cela leur permet de réaliser des profits.

Pour expliquer ce processus, il est d’abord nécessaire d’explorer plus en détail le concept de monnaie.


  Types de monnaie

  La monnaie peut prendre la forme de billets de banque, de dépôts bancaires, ou de toute autre chose permettant d’effectuer des achats.

  
    	Base monétaire : argent liquide détenue par les ménages, les entreprises et les banques, et soldes détenus par les banques commerciales dans leurs comptes à la banque centrale, appelés réserves. La base monétaire est un passif de la banque centrale.

    	Monnaie bancaire : monnaie créée par les banques commerciales lorsqu’elles octroient des crédits aux entreprises et ménages. La monnaie bancaire est un passif des banques commerciales.

    	Monnaie au sens large : la quantité de monnaie au sens large dans l’économie est mesurée par le stock de monnaie en circulation. Celle-ci est définie comme la somme de monnaie bancaire et de base monétaire qui est possédée par les acteurs non-bancaires.

  




	banque centrale
	La seule banque qui peut créer de la base monétaire. Fait partie habituellement de l’État. Les banques commerciales possèdent des comptes à cette banque, qui détient de la base monétaire.



Nous avons vu que tout ce qui est accepté comme moyen de paiement peut être compté comme de la monnaie. Mais la monnaie ainsi définie est différente de la monnaie ayant cours légal, qui est aussi appelée la base monétaire ou monnaie de banque centrale. À l’inverse des dépôts bancaires et des chèques, la monnaie ayant cours légal doit être reconnue comme moyen de paiement par la loi. Elle comprend les liquidités (billets et pièces) et les comptes détenus par les banques commerciales à la banque centrale, appelés les réserves des banques commerciales. Les réserves sont équivalentes à des liquidités parce qu’une banque commerciale peut toujours retirer des réserves sous forme d’espèces à la banque centrale, et la banque centrale peut toujours imprimer la quantité d’espèces nécessaires. Comme nous allons le constater, ce n’est pas le cas pour les comptes des ménages ou des entreprises détenus dans les banques commerciales – les banques commerciales n’ont pas nécessairement les liquidités disponibles pour satisfaire tous les besoins de leurs clients.

Pour l’essentiel, ce que nous considérons comme de la monnaie n’a pas cours légal et n’est pas émis par la banque centrale. Il s’agit en fait de monnaie créée par les banques commerciales lorsqu’elles octroient des prêts. Nous expliquons cela par le biais des bilans des banques.

À la différence de notre exemple précédent où un dépôt bancaire faisait suite à un prêt, supposons ici que Marco possède 100 $ en liquidité qu’il place sur un compte à la banque Abacus. La banque Abacus placera cette somme dans un coffre ou alors la déposera sur son compte à la banque centrale. Le bilan d’Abacus sera crédité à l’actif de 100 $ de base monétaire, tandis que 100 $ apparaîtront à son passif, remboursable à vue à Marco, comme indiqué par la Figure 10.13a.





  
    	Actif de la banque Abacus
    	Passif de la banque Abacus
  

  
    	Base monétaire
    	100 $
    	Remboursable à vue à Marco
    	100 $
  






Figure 10.13a 
Marco dépose 100 $ à la banque Abacus.






Marco souhaite payer 20 $ à son épicier de quartier, Gino, en échange de produits, il demande donc à la banque Abacus de transférer l’argent sur le compte de Gino à la banque Bonus (il pourrait faire cela en payant Gino avec une carte de débit). Cela est représenté dans les bilans des deux banques, dans la Figure 10.13b : l’actif et le passif de la banque Abacus diminuent tous deux de 20 $, tandis que l’actif de la banque Bonus augmente de 20 $ en base monétaire, et son passif augmente d’un montant de 20 $, remboursable à vue à Gino.





  
    	Actif de la banque Abacus
    	Passif de la banque Abacus
  

  
    	Base monétaire
    	80 $
    	Remboursable à vue à Marco
    	80 $
  




  
    	Actif de la banque Bonus
    	Passif de la banque Bonus
  

  
    	Base monétaire
    	20 $
    	Remboursable à vue à Gino
    	20 $
  






Figure 10.13b 
Marco paye 20 $ à Gino.






Cela illustre les services de paiement fournis par les banques. Jusqu’à présent, nous avons seulement considéré des transactions utilisant de la base monétaire, ou de la monnaie ayant cours légal. Nous allons maintenant montrer comment les banques créent de la monnaie en octroyant des prêts.

Supposons que Gino emprunte 100 $ à la banque Bonus. Celle-ci lui prête l’argent en créditant son compte bancaire de 100 $. Il possède maintenant 120 $, mais il a une dette de 100 $ envers la banque. Ainsi, le bilan de la banque Bonus a gonflé : son actif a augmenté des 100 $ qui sont dus par Gino, et son passif a augmenté des 100 $ crédités sur son compte bancaire, comme illustré par la Figure 10.13c.





  
    	Actif de la banque Bonus
    	Passif de la banque Bonus
  

  
    	Base monétaire
    	20 $
    	Remboursable à vue à Gino
    	120 $
  

  
    	Prêt de la banque
    	100 $
  

  
    	Total
    	120 $
  






Figure 10.13c 
La banque Bonus fait un prêt de 100 $ à Gino.






La banque Bonus a maintenant accru l’offre de monnaie : Gino peut faire des paiements jusqu’à 120 $. L’offre de monnaie a donc augmenté de 100 $, même si la base monétaire n’a pas augmenté. La monnaie créée par sa banque est appelée monnaie bancaire.

La base monétaire reste toutefois essentielle, en partie car il peut arriver que les clients souhaitent retirer du liquide, mais aussi parce que lorsque Gino veut dépenser son prêt, sa banque doit transférer de la base monétaire. Supposez que Gino emploie Marco pour travailler dans son magasin et le paye 10 $. Alors la banque Bonus doit transférer 10 $ de base monétaire du compte bancaire de Gino vers celui de Marco à la banque Abacus. Cette transaction est représentée dans la Figure 10.13d.





  
    	Actif de la banque Abacus
    	Passif de la banque Abacus
  

  
    	Base monétaire
    	90 $
    	Remboursable à vue à Marco
    	90 $
  




  
    	Actif de la banque Bonus
    	Passif de la banque Bonus
  

  
    	Base monétaire
    	10 $
    	Remboursable à vue à Gino
    	110 $
  

  
    	Prêt de la banque
    	100 $
  

  
    	Total
    	110 $
  






Figure 10.13d 
Gino paye 10 $ à Marco.






En pratique, les banques réalisent beaucoup de transactions entre elles dans une même journée, la plupart s’annulant mutuellement, et elles régularisent la situation à la fin de la journée. Ainsi, à la fin de chaque journée, chaque banque transfère ou reçoit le montant net de transactions réalisées. Cela implique qu’elles n’ont pas besoin de disposer de monnaie ayant cours légal pour couvrir toutes les transactions ou la demande de liquidités.

Notez que si Marco et Gino étaient les clients de la même banque, il n’y aurait aucune perte de base monétaire. C’est une des raisons pour lesquelles les banques luttent pour obtenir une plus grande part des dépôts.

À cause du prêt, la « monnaie » totale dans le système bancaire s’est accrue, comme le montre la Figure 10.13e.





  
    	Actif des banques Abacus et Bonus
    	Passif des banques Abacus et Bonus
  

  
    	Base monétaire
    	100 $
    	Remboursable à vue
    	200 $
  

  
    	Prêt de la banque
    	100 $
  

  
    	Total
    	200 $
  






Figure 10.13e 
La monnaie totale dans le système bancaire s’est accrue.






Créer de la monnaie pourrait paraître un moyen simple de réaliser des profits, mais la monnaie créée par les banques est un passif, et non un actif, puisqu’elle doit être payée à la demande de l’emprunteur. C’est le prêt correspondant qui représente un actif pour la banque. Les banques réalisent des profits par ce processus en faisant payer des intérêts sur les prêts. Ainsi, si la banque Bonus prête 100 $ à Gino à un taux d’intérêt de 10 %, alors l’année suivante, le passif de la banque aura chuté de 10 $ (l’intérêt payé sur le prêt, qui représente une baisse des dépôts de Gino). Ce revenu pour la banque augmente ses profits accumulés et ainsi sa valeur nette de 10 $. Comme la valeur nette est égale à la valeur de l’actif moins la valeur du passif, cela permet aux banques de créer une valeur nette positive.

La base monétaire (en excluant la monnaie ayant cours légal détenue par les banques) ajoutée à la monnaie bancaire est appelée monnaie au sens large. La monnaie au sens large est la monnaie entre les mains des agents non bancaires.

Le ratio base monétaire/monnaie au sens large varie selon les pays et dans le temps. Par exemple, avant la crise financière, la base monétaire constituait environ 3-4 % de la monnaie au sens large au Royaume-Uni, 6-8 % en Afrique du Sud et 8-10 % en Chine.


	transformation des échéances
	La pratique consistant à emprunter de l’argent à court terme et à le prêter à long terme. Une banque, par exemple, reçoit des dépôts, qu’elle promet de rembourser sans préavis ou avec un préavis très court, et elle octroie des prêts de long terme (qui peuvent être remboursés en plusieurs années). Connu également sous le terme : transformation des liquidités.



En recevant des dépôts et en octroyant des prêts, les banques fournissent à l’économie un service de transformation des échéances. Les déposants (particuliers ou entreprises) peuvent retirer leur argent des banques sans préavis. En revanche, lorsque les banques prêtent, elles fixent une échéance pour le remboursement du prêt, qui, dans le cas d’un prêt hypothécaire pour l’achat d’une maison, peut se situer à un horizon de 30 ans. Elles ne peuvent pas exiger de l’emprunteur qu’il rembourse plus tôt, permettant ainsi à ceux qui reçoivent les prêts bancaires de s’engager dans une planification à long terme. Cela s’appelle la transformation des échéances car la durée d’un prêt est appelée échéance. La banque se livre donc à des emprunts à court terme et des prêts à long terme. On parle aussi de transformation de la liquidité : les dépôts des prêteurs sont liquides (ils peuvent sortir de la banque sur demande), à l’inverse des prêts bancaires.


	hypothèque (ou prêt hypothécaire)
	Un prêt contracté par des ménages ou entreprises pour acquérir une propriété sans payer toute sa valeur en une fois. L’emprunteur rembourse le prêt augmenté des intérêts sur une période de plusieurs années. La dette est garantie par le bien lui-même, qui est désigné comme le collatéral. Voir également : collatéral.
	liquide
	 Voir : liquidité.
	risque de liquidité
	Le risque qu’un actif ne puisse pas être échangé assez rapidement contre du liquide pour éviter une perte financière.
	risque de défaut
	Le risque que le crédit octroyé sous forme de prêts ne soit pas remboursé.



Bien que la transformation des échéances soit un service essentiel dans toute économie, elle expose également la banque à une nouvelle forme de risque (appelé risque de liquidité), outre la possibilité de non-remboursement de ses prêts (appelée risque de défaut).


	ruée bancaire
	Une situation dans laquelle les déposants retirent leur argent d’une banque parce qu’ils ont peur qu’elle fasse faillite et ne puisse plus rembourser ses dettes (en ne remboursant pas les fonds dus aux déposants). Connu également sous le terme : panique bancaire.



Les banques font de l’argent en prêtant bien plus que ce qu’elles détiennent en monnaie centrale, car elles misent sur le fait que les déposants n’auront pas tous besoin de leurs fonds en même temps. Le risque auquel elles font face est que tous les déposants décident de retirer leur argent en même temps, alors que la banque n’a pas cet argent. Dans la Figure 10.13e, le système bancaire détient 200 $, mais seulement 100 $ de base monétaire. Si tous les clients exigeaient leur argent en même temps, les banques ne seraient pas en mesure de rembourser. On parle alors de ruée bancaire. En cas de ruée, la banque est en danger. Le risque de liquidité est une cause possible des faillites bancaires.


  À partir du moment où les gens s’inquiètent du fait qu’une banque est en train de manquer de liquidités, ils vont se ruer au guichet pour être les premiers à retirer leurs dépôts. Si tout le monde essaye de retirer ses dépôts en même temps, la banque ne sera plus en mesure de répondre aux demandes, car des prêts de long terme auront été faits et leur remboursement ne peut pas être exigé à court terme (comme expliqué dans cet article de The Economist).



Comme toute autre entreprise dans un système capitaliste, les banques peuvent aussi faire faillite en réalisant de mauvais investissements, par exemple en accordant des prêts qui ne seront pas remboursés. Mais dans certains cas, les banques sont si grosses ou d’une telle importance dans le système financier que les États décident de les sauver si elles font face à un risque de banqueroute. Cela s’explique par le fait que, contrairement à la faillite d’une entreprise, une crise bancaire peut renverser l’intégralité du système financier et menacer les moyens d’existence des personnes de toute une économie. Dans l’Unité 17, nous verrons comment les faillites bancaires furent impliquées dans la crise financière mondiale de 2008.


  Question 10.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La monnaie correspond à l’argent liquide (pièces et billets) utilisé comme moyen d’échange pour acheter des biens et des services.

    	La monnaie bancaire est la quantité totale de monnaie dans les comptes de dépôt des épargnants à la banque.

    	La base monétaire correspond à la monnaie au sens large à laquelle on soustrait la monnaie bancaire.

    	La transformation de liquidité se déroule quand les banques transforment des dépôts non liquides en prêts liquides.

  

  
    	La monnaie est un moyen d’échange utilisé pour acheter des biens et des services, mais elle peut aussi prendre la forme de chèques ou de crédits, et non pas seulement de pièces et de billets.

    	La monnaie bancaire est la monnaie créée par les banques commerciales quand elles accordent des crédits aux entreprises et ménages.

    	La monnaie au sens large est égale à la somme de la base monétaire, créée par la banque centrale, et de la monnaie bancaire, créée par les banques commerciales.

    	La transformation de liquidité se déroule quand les banques transforment des dépôts liquides en prêts non liquides.
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10.9 La banque centrale, le marché monétaire et les taux d’intérêt


	taux d’intérêt (à court terme)
	Le prix d’emprunter de la base monétaire.



Les banques commerciales réalisent des profits en offrant des services bancaires et des prêts. Pour mener cette activité, elles ont besoin de pouvoir effectuer des transactions, ce qui suppose d’avoir de la base monétaire. Il n’y a pas de lien direct entre la quantité de base monétaire dont elles ont besoin et la quantité de prêts qu’elles accordent. Elles ont plutôt besoin de la quantité de base monétaire qui couvrira les transactions nettes qu’elles ont à effectuer quotidiennement. Le prix pour emprunter de la base monétaire est le taux d’intérêt à court terme.

Supposez dans l’exemple ci-dessus que Gino veut payer 50 $ à Marco (et qu’il n’y a pas d’autres transactions le même jour). Bonus, la banque de Gino, n’a pas assez de base monétaire pour effectuer le transfert à la banque Abacus, comme nous pouvons le voir d’après son bilan à la Figure 10.13f.





  
    	Actif de la banque Bonus
    	Passif de la banque Bonus
  

  
    	Base monétaire
    	20 $
    	Remboursable à vue à Gino
    	120 $
  

  
    	Prêt bancaire
    	100 $
  

  
    	Total
    	120 $
  






Figure 10.13f 
La banque Bonus n’a pas assez de base monétaire pour payer 50 $ à la banque Abacus.






La banque Bonus n’a pas assez de base monétaire pour payer 50 $ à la banque Abacus.






La banque Bonus doit donc emprunter 30 $ de base monétaire pour effectuer le paiement. Les banques se prêtent mutuellement sur les marchés monétaires puisque, à chaque instant, certaines banques auront un excès de monnaie dans leur compte à la banque centrale, tandis que d’autres n’en auront pas assez. Elles pourraient également essayer d’inciter quelqu’un à déposer davantage d’argent dans un autre compte bancaire, mais les dépôts représentent également un coût lié au paiement d’intérêts, au marketing et au maintien des succursales bancaires. C’est pourquoi les dépôts d’espèces ne constituent qu’une partie du financement des banques.

Au final, qu’est-ce qui détermine le prix de l’emprunt sur le marché monétaire (le taux d’intérêt) ? Nous pouvons raisonner en termes d’offre et de demande :


  
    	
      La demande pour la base monétaire dépend du nombre de transactions que les banques commerciales doivent faire.

    

    	
      L’offre de base monétaire est simplement une décision de la banque centrale.

    

  



Puisque la banque centrale contrôle l’offre de base monétaire, elle peut également décider du taux d’intérêt. La banque centrale intervient sur le marché monétaire en disant qu’elle va prêter toute quantité de base monétaire demandée au taux d’intérêt (i) qu’elle aura choisi.

Les détails techniques relatifs à la manière dont la banque centrale met en œuvre son taux d’intérêt directeur varient parmi les banques centrales dans le monde. Les spécificités peuvent être trouvées sur le site Internet de chaque banque centrale.


	taux (d’intérêt) directeur
	Le taux d’intérêt fixé par la banque centrale, qui s’applique aux banques qui s’empruntent mutuellement de la monnaie centrale ou en empruntent à la banque centrale. Connu également sous le terme : taux de référence, taux officiel rate. Voir également : taux d’intérêt réel, taux d’intérêt nominal.



Les banques sur le marché monétaire respecteront ce prix : aucune banque n’empruntera à un taux d’intérêt plus élevé, ni ne prêtera à un taux plus faible, puisqu’elles peuvent emprunter au taux i à la banque centrale. Ce i est aussi appelé taux de base, taux officiel, ou taux directeur.


	taux des prêts (bancaires)
	Le taux d’intérêt moyen facturé par les banques commerciales aux entreprises et ménages. Ce taux est généralement supérieur au taux directeur : la différence est la marge ou le spread sur les prêts commerciaux. Connu également sous le terme : taux d’intérêt du marché. Voir également : taux d’intérêt, taux directeur.



Le taux directeur s’applique aux banques qui s’empruntent de la base monétaire entre elles, ainsi qu’à la banque centrale. Il importe aussi pour le reste de l’économie à cause de son effet d’entrainement sur les autres taux d’intérêt. Le taux d’intérêt moyen facturé par les banques commerciales aux entreprises et ménages est appelé le taux des prêts bancaires. Ce taux est généralement supérieur au taux d’intérêt directeur, afin de garantir que les banques réalisent des bénéfices (il est également plus élevé pour les emprunteurs perçus par la banque comme présentant un risque, comme nous l’avons vu précédemment). La différence entre le taux des prêts bancaires et le taux directeur est la marge sur les prêts commerciaux.

Au Royaume-Uni par exemple, le taux d’intérêt directeur fixé par la Banque d’Angleterre était de 0,5 % en 2014, mais peu de banques prêtaient à moins de 3 %. Dans les économies émergentes, l’écart peut être assez important, en raison de l’incertitude du contexte économique. Au Brésil, par exemple, le taux directeur de la banque centrale en 2014 était de 11 % alors que le taux des prêts bancaires était de 32 %.

La banque centrale ne contrôle pas cette marge, mais généralement le taux des prêts bancaires évolue dans la même direction que le taux de base, à l’instar des autres entreprises qui, généralement, adaptent leurs prix en fonction des coûts.


	obligation d’État
	Un instrument financier émis par les États, promettant de payer des flux d’argent à des périodes déterminées.
	rendement
	Le taux implicite de rendement que l’acheteur obtient sur son argent en achetant une obligation au prix du marché.
	valeur actualisée
	La valeur aujourd’hui d’un flux de revenus ou d’autres bénéfices futurs, quand ces flux sont actualisés en utilisant un taux d’intérêt ou le taux d’actualisation de la personne. Voir également : valeur actualisée nette.



La Figure 10.14 simplifie fortement le système financier. Dans ce modèle, nous montrons que les épargnants font face à deux choix uniquement : déposer de l’argent sur un compte courant à la banque, dont nous supposons qu’il ne rapporte aucun intérêt, ou acheter des obligations d’État sur le marché monétaire. Le taux d’intérêt des obligations d’État est appelé le rendement. Lisez la rubrique Einstein à la fin de cette section pour y trouver une explication de ces obligations et pour comprendre les raisons pour lesquelles le rendement des obligations d’État est proche du taux d’intérêt directeur. Nous y donnons également une explication de ce qu’on appelle les calculs en valeur actualisée, qui sont essentiels pour comprendre comment sont déterminés les prix des actifs tels que les obligations.




            [image: Les banques, la banque centrale, les emprunteurs et les épargnants ]



Figure 10.14 
Les banques, la banque centrale, les emprunteurs et les épargnants.






Adapté de la Figure 5.12 du Chapitre 5 de : Carlin, Wendy, and David Soskice. 2014. Macroeconomics: Institutions, Instability, and the Financial System. Oxford: Oxford University Press.






Nous avons maintenant vu un modèle montrant comment la banque centrale détermine le taux d’intérêt directeur et les incidences que cela a sur le taux d’intérêt des prêts bancaires. Mais pourquoi la banque centrale devrait-elle faire tout cela ? Pour comprendre le rôle de la banque centrale, nous devons considérer deux questions :


  	Comment le taux des prêts bancaires influe-t-il sur les dépenses dans l’économie ? Nous répondrons à cette question dans la Section 10.11.

  	Pourquoi la banque centrale souhaite-t-elle jouer sur les dépenses en changeant le taux d’intérêt (comme indiqué dans la Figure 10.14)? Nous répondrons à cette question beaucoup plus large dans les Unités 13 à 15. Dans ces unités, nous expliquons les fluctuations de l’emploi et de l’inflation dans l’économie dans son ensemble et les raisons pour lesquelles les banques centrales se voient souvent chargées de modérer ces fluctuations en changeant le taux d’intérêt.




  Exercice 10.5 Marges sur le taux d’intérêt

  Utilisez les sites Internet de deux banques centrales de votre choix pour recueillir des données portant sur le taux d’intérêt directeur mensuel et le taux d’intérêt des prêts hypothécaires entre 2000 et l’année la plus récente disponible.

  
    	Représentez graphiquement les données, avec la date sur l’axe des abscisses et le taux d’intérêt sur l’axe des ordonnées.

    	Quelle est la différence entre les marges bancaires (marges sur le taux d’intérêt) des deux pays ?

    	Les marges bancaires évoluent-elles au fil du temps ? Proposez des raisons possibles à ce que vous observez.

  




	arbitrage
	La pratique consistant à acheter un bien à un bas prix sur un marché pour le revendre à un prix plus élevé sur un autre marché. Les traders font de l’arbitrage pour profiter des différences de prix du même bien entre deux pays ou régions. Ils réalisent un profit à condition que les coûts d’échange soient inférieurs à l’écart de prix. Voir également : écart de prix.




  Einstein Valeur actualisée (VA)

  Généralement, les actifs tels que les actions d’entreprises, les emprunts bancaires ou les obligations fournissent un flux de revenu dans le futur. Puisque ces actifs sont achetés et vendus, nous devons nous poser la question suivante : comment évaluer la valeur d’un flux de paiements futurs ? La réponse se trouve dans la valeur actualisée (VA) du revenu futur attendu.

  Pour effectuer ce calcul, nous devons supposer que les personnes participant au marché pour acheter et vendre des actifs ont la capacité d’épargner et d’emprunter à un certain taux d’intérêt. Imaginez que vous soyez soumis(e) à un taux d’intérêt de 6 % et que l’on vous propose un contrat financier qui stipule que vous serez payé(e) 100 € dans un an. Ce contrat est un actif. Combien seriez-vous prêt(e) à le payer aujourd’hui ?

  Vous ne payeriez pas 100 € aujourd’hui pour le contrat, parce que si vous aviez 100 € aujourd’hui, vous pourriez les mettre à la banque et recevoir 106 € dans un an, ce qui serait préférable à l’achat de l’actif.

  Imaginez que l’on vous propose l’actif pour 90 € aujourd’hui. Alors vous voudriez l’acheter, parce que vous pourriez emprunter 90 € à la banque aujourd’hui à un taux de 6 % et, dans un an, vous rembourseriez 95,40 €, tandis que vous recevriez 100 € de l’actif, réalisant ainsi un profit de 4,60 €.

  Le prix au seuil de « rentabilité » (VA) pour ce contrat vous rendrait indifférent(e) au fait d’acheter ou de ne pas acheter le contrat. Ce prix doit être égal au montant qui vous rapporteraient 100 € dans un an si vous les déposiez à la banque aujourd’hui. Avec un taux d’intérêt de 6 %, ce montant est :

  

  La somme de 94,34 € aujourd’hui a la même valeur pour vous que 100 € dans un an, parce que si vous mettez 94,34 € à la banque, alors cela vous rapporterait 100 € dans un an. De la même façon, si vous empruntiez 94,34 € à la banque aujourd’hui pour acheter l’actif, vous auriez à rembourser 100 € dans un an, compensant exactement les 100 € rapportés par l’actif.

  Nous disons que le revenu de l’année prochaine est actualisé par le taux d’intérêt : un taux d’intérêt positif fait qu’il a moins de valeur que le revenu aujourd’hui.

  La même logique s’applique dans le futur, en tenant compte des intérêts composés au fil du temps. Si vous recevez la somme de 100 € dans t années, alors, pour vous aujourd’hui, sa valeur est de :

  

  Supposez à présent qu’un actif donne un paiement annuel pendant T années, rapportant Xt à l’année t, commençant l’année prochaine à l’année 1. Alors, chaque paiement Xt doit être actualisé en fonction de son éloignement dans le temps. Donc, avec un taux d’intérêt de i, la VA de cet actif est :

  

  La valeur actualisée de ces paiements dépend évidemment des montant des paiements eux-mêmes. Mais elle dépend également du taux d’intérêt : si le taux d’intérêt augmente, alors la VA baissera, car les paiements futurs seront d’autant plus actualisés (leur VA sera réduite). Notez qu’il est facile d’ajuster la formule de la valeur actualisée pour prendre en compte différents taux d’intérêt pour les années 1, 2, etc.

  Valeur actualisée nette (VAN)

  Cette logique s’applique à tout actif générant un revenu futur. De ce fait, si une entreprise doit décider de lancer ou pas un projet d’investissement, elle doit comparer le coût de l’investissement avec la valeur actualisée des profits qu’elle espère en retirer dans le futur. Dans ce contexte, nous examinons la valeur actualisée nette (VAN), qui prend en compte le coût de l’investissement ainsi que les profits attendus. Si c désigne le coût et VA, la valeur actualisée du profit attendu, alors la VAN de l’investissement est :

  

  Si cette valeur est positive, alors l’investissement en vaut la peine, parce que les profits attendus sont supérieurs au coût (et inversement).

  Prix des obligations et rendements

  Une obligation est un actif financier particulier, pour lequel l’émetteur de l’obligation s’engage à payer au porteur de l’obligation un montant fixe au fil du temps. Émettre ou vendre une obligation équivaut à emprunter, parce que l’émetteur de l’obligation reçoit de l’argent aujourd’hui en s’engageant à rembourser dans le futur. Inversement, un acheteur de l’obligation est un prêteur ou un épargnant, parce qu’il renonce à de l’argent aujourd’hui, s’attendant à être remboursé dans le futur. Les États et les entreprises empruntent chacun en émettant des obligations. Les ménages achètent des obligations comme une forme d’épargne directement ou indirectement via les fonds de pension.

  Habituellement, les obligations ont une durée prédéterminée, appelée la maturité (ou l’échéance) de l’obligation, et offrent deux formes de paiement : la valeur faciale F, qui correspond à un montant payé quand l’obligation arrive à échéance, et un paiement fixe à chaque période (par exemple, chaque année ou chaque trimestre) jusqu’à l’échéance. Autrefois, les obligations étaient des feuilles de papier et quand un des paiements fixes était effectué, un coupon était retiré de l’obligation. Pour cette raison, les paiements fixes sont appelés des coupons, que nous notons C.

  Comme nous l’avons vu dans le calcul de la VA, le montant qu’un prêteur sera prêt à payer pour une obligation sera sa valeur actualisée, qui dépend de la valeur faciale de l’obligation, de la série des paiements de coupons et également du taux d’intérêt. Personne n’achètera une obligation pour une valeur supérieure à sa valeur actualisée car, le cas échéant, il vaudrait mieux placer son argent à la banque. Personne ne vendra une obligation pour une valeur inférieure à sa valeur actualisée, car, le cas échéant, il vaudrait mieux emprunter à la banque. Donc :

  

  Ou, pour une obligation avec une maturité de T années :

  

  Une caractéristique importante d’une obligation est son rendement. Il s’agit du taux de rendement implicite que l’acheteur obtient sur son argent quand il achète l’obligation au prix du marché. On calcule le rendement en utilisant une équation comme celle pour la VA. Le rendement y résout l’équation suivante :

  

  Si le taux d’intérêt reste constant, comme nous l’avons supposé, alors le rendement sera le même que ce taux d’intérêt. Toutefois, en réalité, il y a une incertitude sur l’évolution des taux d’intérêt dans le futur. En revanche, nous connaissons le prix d’une obligation, ses paiements en coupons et sa valeur faciale, nous pouvons donc toujours calculer le rendement d’une obligation. Acheter une obligation avec un rendement y équivaut à épargner son argent au taux d’intérêt i = y, garanti constant.

  Puisqu’un épargnant (un prêteur) peut choisir entre acheter une obligation d’État, prêter son argent sur le marché monétaire ou le placer sur un compte bancaire, le rendement de l’obligation d’État sera très proche du taux d’intérêt sur le marché monétaire. Si ce n’était pas le cas, l’argent passerait très rapidement d’un actif à l’autre jusqu’à ce que les taux de rendement s’égalisent. Cette stratégie est appelée arbitrage.

  Prenons un exemple numérique : une obligation d’État avec une valeur faciale de 100 €, un coupon annuel de 5 € et une maturité de 4 ans. Le taux d’intérêt nominal sur le marché monétaire est de 3 %, et nous utilisons celui-ci pour actualiser les flux financiers reçus.

  Le prix de cette obligation est donc donné par :

  

  Nous serions prêts à payer au maximum 107,43 € pour cette obligation aujourd’hui, même si elle génère un revenu de 120 € sur une période de quatre ans. Le rendement est égal au taux d’intérêt de 3 %. Si la banque centrale augmente le taux d’intérêt directeur, cela réduira alors le prix de marché de l’obligation, augmentant ainsi le rendement au même rythme que le taux d’intérêt.



10.10 Les activités des banques et leurs bilans

Pour comprendre les activités des banques plus en détail, penchons-nous sur les coûts et les recettes d’une banque :


  	Les coûts opérationnels de la banque : ils comprennent les coûts administratifs liés à l’octroi de prêts. Par exemple, les salaires des gestionnaires de crédit qui évaluent les dossiers de demande de prêt, ou les coûts de location et de maintenance d’un réseau d’agences et de centres d’appels utilisés pour fournir des services bancaires.

  	Les charges d’intérêt de la banque : les banques doivent payer des intérêts sur leur passif, y compris les dépôts et les autres emprunts.

  	Les recettes de la banque : il s’agit de l’intérêt et du remboursement des prêts qu’elles reçoivent de leurs clients.

  	Le rendement attendu par la banque : il s’agit du rendement des prêts consentis, en prenant en compte le fait que tous les clients ne rembourseront pas leurs prêts.



Tout comme les prêteurs non institutionnels, si le risque des prêts (le taux de défaut) est plus élevé, alors l’écart (ou le spread ou la marge) entre le taux d’intérêt demandé pour les prêts octroyés et le coût de leurs propres emprunts sera plus important.

La rentabilité de leurs activités dépend de la différence entre le coût de l’emprunt et le rendement des prêts, en prenant en compte le taux de défaut et les coûts opérationnels que représentent la sélection des prêts et la gestion de la banque.

Une bonne façon de comprendre le fonctionnement d’une banque est de considérer son bilan complet, qui résume ses activités principales de prêt et d’emprunt. Les banques empruntent et prêtent afin de réaliser des profits :


  	Les emprunts des banques apparaissent au passif : les dépôts et les emprunts (garantis et non garantis) sont comptabilisés comme passif.

  	Les prêts des banques apparaissent à l’actif.







  
    	Actif (possédé par la banque ou qui lui est dû)
    	
    	% du bilan
    	Passif (ce que la banque doit aux ménages, aux entreprises et aux autres banques)
    	
    	% du bilan
  

  
    	Solde des avoirs et des réserves à la banque centrale (1)
    	Détenu par la banque : fonds accessibles immédiatement
    	2
    	Dépôts (1)
    	Détenus par les ménages et les entreprises
    	50
  

  
    	Actifs financiers, dont une partie (obligations d'État) peut être utilisée comme collatéral pour emprunter) (2)
    	Détenus par la banque
    	30
    	Emprunts garantis (avec collatéral) (2)
    	Inclut les emprunts auprès des autres banques via le marché monétaire
    	30
  

  
    	Prêts aux autres banques (3)
    	Via le marché monétaire
    	11
    	Emprunts non garantis (sans collatéral) (3)
    	16
  

  
    	Prêts aux ménages (4)
    	
    	55
    	
    	
    	
  

  
    	Actifs fixes comme les bâtiments et équipements (5)
    	Détenus par la banque
    	2
    	
    	
    	
  

  
    	Total Actif
    	
    	100
    	Total Passif
    	
    	96
  

  
    	Valeur nette = Total Actif - Total Passif = Capitaux propres (4)
    	
    	
    	
    	4
  






Figure 10.15 
Un bilan simplifié d’une banque.






Adapté de la Figure 5.9 du Chapitre 5 de : Carlin, Wendy, and David Soskice. 2014. Macroeconomics: Institutions, Instability, and the Financial System. Oxford: Oxford University Press.






Comme vu ci-dessus :




	insolvable (en faillite)
	Une entité est dite insolvable si la valeur de son actif est inférieure à celle de son passif. Voir également : solvable.



En d’autres termes, la valeur nette d’une entreprise, comme une banque, correspond à la somme due aux actionnaires ou propriétaires. Cela explique pourquoi la valeur nette est inscrite au passif du bilan. Si la valeur de l’actif de la banque est inférieure à la somme de ses dettes, alors sa valeur nette est négative : la banque est insolvable.

Examinons l’actif du bilan d’une banque :


	liquidité
	Facilité d’acheter ou vendre un actif financier à un prix prévisible.




  	(1) Liquidités et réserves à la banque centrale : le premier élément du bilan correspond aux liquidités qu’elle détient, auxquelles s’ajoute le solde du compte qu’elle détient à la banque centrale, appelé solde en réserves. Les liquidités et les réserves à la banque centrale sont les fonds facilement accessibles, ou liquides. Il s’agit de base monétaire qui ne constitue qu’une toute petite fraction du bilan d’une banque – seulement 2 % dans cet exemple représentatif des banques que nous connaissons aujourd’hui. Comme nous l’avons vu ci-dessus, la monnaie créée par la banque centrale représente une très petite part de la monnaie au sens large qui circule dans l’économie.

  	(2) Les propres actifs financiers de la banque : ces actifs peuvent être utilisés comme collatéral pour les emprunts de la banque sur le marché monétaire. Comme évoqué plus tôt, elles empruntent pour reconstituer leurs réserves de liquidités (élément 1, Figure 10.15) lorsque les déposants retirent (ou transfèrent) plus de fonds qu’il n’y en a de disponibles à la banque.

  	(3) Prêts aux autres banques : les prêts octroyés à d’autres banques figureront également au bilan d’une banque.

  	(4) Prêts aux ménages et aux entreprises : les activités de prêt constituent l’élément le plus important de l’actif du bilan financier. Les prêts octroyés par la banque aux ménages et aux entreprises représentent 55 % du bilan dans la Figure 10.15. C’est le cœur de l’activité de la banque. Une partie de ces prêts est garantie. Un prêt est garanti si l’emprunteur a fourni un collatéral. Dans le cas de prêts immobiliers, appelés prêts hypothécaires, le collatéral est la valeur du logement. D’autres prêts bancaires, comme les autorisations de découvert, les soldes de cartes de crédit ou encore les prêts à la consommation, ne sont pas garantis.

  	(5) Les actifs des banques tels que les bâtiments et équipements sont comptabilisés à l’actif du bilan.



Du côté du passif du bilan d’une banque, il existe trois formes d’emprunt bancaire, indiquées dans la Figure 10.15 :


  	(1) La forme la plus importante est celle des dépôts bancaires, représentant 50 % du bilan de la banque dans cet exemple. La banque doit ces dépôts aux ménages et entreprises. En maximisant ses profits, la banque évalue la demande probable de retraits de dépôts de la part des déposants. Dans le système bancaire, retraits et dépôts ont lieu en permanence, et une fois les transactions interbancaires compensées, la plupart s’annulent entre elles. Chaque banque doit s’assurer d’avoir suffisamment de liquidités et réserves auprès de la banque centrale pour répondre à la demande de fonds des déposants et compenser les transferts nets de la journée. Détenir des liquidités et des réserves à cet effet présente un coût d’opportunité, parce que ces fonds pourraient, à la place, être prêtés sur le marché monétaire afin de rapporter des intérêts. Ainsi, les banques détiennent le minimum de liquidités et de réserves qu’il est prudent de conserver.



(2) et (3) au passif du bilan représentent ce que la banque a emprunté aux ménages, aux entreprises et aux autres banques sur le marché monétaire.


  	Une partie sont des emprunts garantis : la banque fournit un collatéral en utilisant ses actifs financiers (qui apparaissent dans l’élément (2) à gauche du bilan).

  	D’autres emprunts ne sont pas garantis.




	capitaux propres
	Le propre investissement d’un individu dans un projet. Cela est comptabilisé dans le bilan financier d’un individu ou d’une entreprise en tant que valeur nette. Voir également : valeur nette.



L’élément (4) du passif est la valeur nette de la banque, c’est-à-dire ses capitaux propres. Cela comprend les actions émises par la banque et les profits accumulés, qui n’ont pas été versés sous forme de dividendes aux actionnaires dans le temps. Généralement, les capitaux propres d’une banque ne représentent qu’un faible pourcentage de son bilan. La banque est une entreprise lourdement endettée.

Nous pouvons nous en rendre compte à partir des exemples réels illustrés dans les Figures 10.16 et 10.17.

La Figure 10.16 présente le bilan simplifié de la banque Barclays (juste avant la crise financière). La Figure 10.17 présente quant à elle le bilan simplifié d’une entreprise du secteur non financier, Honda.





  
    	Actif
    	Passif
  

  
    	Solde des avoirs et réserves à la banque centrale
    	7 345
    	Dépôts
    	336 316
  

  
    	Prêts en gros sous forme de prise de pension
    	174 090
    	Emprunts en gros sous forme de mise en pension, garantis par un collatéral
    	136 956
  

  
    	Prêts (e.g. hypothèques)
    	313 226
    	Emprunts non garantis
    	111 137
  

  
    	Actifs fixes (e.g. immeubles, équipement)
    	2 492
    	Passif du portefeuille commercial
    	71 874
  

  
    	Actifs du portefeuille commercial
    	177 867
    	Produits financiers dérivés
    	140 697
  

  
    	Produits financiers dérivés
    	138 353
    	Autres passifs
    	172 417
  

  
    	Autres actifs
    	183 414
    	
    	
  

  
    	Total Actif
    	996 787
    	Total Passif
    	969 397
  

  
    	
    	
    	Valeur nette
  

  
    	
    	
    	Capitaux propres
    	27 390
  

  

  
  
    	Compte d’engagement : ratio de levier (Total Actif/Valeur nette)
    	996 787/27 390 = 36,4
  






Figure 10.16 
Le bilan de la banque Barclays en 2006 (millions de £).






Barclays Bank. 2006. Barclays Bank PLC Annual Report. Egalement présenté dans la Figure 5.10 du Chapitre 5 de : Carlin, Wendy, and David Soskice. 2014. Macroeconomics: Institutions, Instability, and the Financial System. Oxford: Oxford University Press.










  
    	Actif
    	Passif
  

  
    	Actifs disponibles
    	5 323 053
    	Passifs à court terme
    	4 096 685
  

  
    	Filiales financières-créances, net
    	2 788 135
    	Dette à long terme
    	2 710 845
  

  
    	Investissements
    	668 790
    	Autres passifs
    	1 630 085
  

  
    	Biens immobiliers en leasing opérationnel
    	1 843 132
    	
    	
  

  
    	Biens immobiliers, installations et équipements
    	2 399 530
    	
    	
  

  
    	Autres actifs
    	612 717
    	
    	
  

  
    	Total Actif
    	13 635 357
    	Total Passif
    	8 437 15
  

  
    	
    	
    	Valeur nette
  

  
    	
    	
    	Capitaux propres
    	5 197 742
  




  
    	Compte d’engagement : ratio de levier tel que défini pour les banques (Total Actif/Valeur nette)
    	13 635 357/5 197 742 = 2,62
  

  
    	Compte d’engagement : ratio de levier tel que défini habituellement pour les entreprises non bancaires (Total Passif/Total Actif)
    	8 437 615/13 635 357 = 61,9 %
  






Figure 10.17 
Le bilan de la Honda Motor Company en 2013 (millions de ¥).






Honda Motor Co. 2013. Annual Report.







	ratio de levier (pour des banques ou ménages)
	La valeur des actifs divisée par la participation en capital dans ces actifs.



L’actif courant correspond aux espèces, aux stocks et aux autres actifs à court terme. Le passif courant correspond aux dettes à court terme et aux autres paiements à venir.


	levier
	 Voir : ratio de levier.



Une manière d’illustrer la dépendance d’une entreprise à l’endettement est de considérer son ratio de levier (ou ratio d’endettement).


  Le levier pour les entreprises en dehors du secteur bancaire

  Il est défini de manière différente par rapport au levier des banques. Pour les entreprises, le ratio de levier est défini comme la valeur totale du passif divisée par le total de l’actif. Pour un exemple de l’utilisation de la définition de levier pour les entreprises, voir : Spaliara, Marina-Eliza. 2009. ‘Do Financial Factors Affect the Capital–labour Ratio? Evidence from UK Firm-Level Data’. Journal of Banking & Finance 33 (10) (October): pp. 1932–1947.



Malheureusement, le terme ratio de levier est défini de façon différente pour les entreprises financières et non financières (les deux définitions sont indiquées dans les Figures 10.16 et 10.17). Ici, nous calculons le levier de Barclays et de Honda en nous appuyant sur la définition utilisée pour les banques : le total de l’actif divisé par la valeur nette. Le total de l’actif de Barclays est 36 fois leur valeur nette. Cela signifie qu’étant donné la valeur de son passif (sa dette), une très petite variation de la valeur de son actif (1/36 ≈ 3 %) suffirait à effacer sa valeur nette et à rendre la banque insolvable. En revanche, en utilisant la même définition, nous pouvons voir que le levier d’Honda est inférieur à trois. Comparativement à Barclays, les capitaux propres d’Honda sont bien plus élevés par rapport à son actif. Autrement dit, Honda, finance son actif par un mélange de dettes (62 %) et de capitaux propres (38 %), alors que Barclays finance son actif avec 97 % de dettes et 3 % de capitaux propres.


  Question 10.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le tableau suivant correspond à un bilan simplifié d’une banque commerciale. En vous fondant sur ces informations, laquelle des propositions suivantes est correcte ?

  



   
     	Actif
     	Passif
   

   
     	Liquidités et réserves 
     	2 M£
     	Dépôts
     	45 M£
   

   
     	Actifs financiers
     	27 M£
     	Emprunts garantis
     	32 M£
   

   
     	Prêts aux autres banques
     	10 M£
     	Emprunts nons garantis
     	20 M£
   

   
     	Prêts aux ménages et aux entreprises
     	55 M£
     	
     	
   

   
     	Actifs fixes
     	6 M£
     	
     	
   

   
     	Total Actif
     	100 M£
     	Total Passif
     	97 M£
   









  
    	La base monétaire de la banque correspond aux liquidités, aux réserves et aux actifs financiers.

    	Un emprunt garanti est un emprunt avec un risque zéro de défaut.

    	La valeur nette de la banque correspond à ses liquidités et réserves de 2 millions de £.

    	Le levier de la banque est 33,3.

  

  
    	La base monétaire de la banque correspond aux liquidités et aux réserves à la banque centrale. Les actifs financiers ne sont pas compris.

    	Un emprunt garanti est un emprunt effectué par la banque avec un collatéral, constitués d’actifs financiers. Cet emprunt a un risque de défaut positif (d’où le collatéral).

    	La valeur nette de la banque correspond à la différence entre son actif et son passif, soit 3 millions £.

    	Le levier est le total des actifs divisé par la valeur nette, ici 100 millions £ / 3 millions £ = 33,3.
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10.11 Le taux directeur de la banque centrale peut influer sur les dépenses

Les ménages et les entreprises empruntent pour dépenser : plus il est coûteux d’emprunter (ou, ce qui revient au même, plus le taux d’intérêt est élevé) et moins ils dépensent aujourd’hui. Cela permet à la banque centrale d’influer sur le montant des dépenses dans l’économie, ce qui aura des conséquences sur les décisions des entreprises en matière d’embauches et de prix. De cette façon, la banque centrale peut influer sur le niveau de chômage et l’inflation (la hausse des prix), comme nous le verrons en détail dans les Unités 13 à 15.

Pour voir l’effet d’un taux d’intérêt plus faible sur les dépenses de consommation, nous en revenons à Julia, qui n’a pas de richesses, mais s’attend à recevoir 100 $ d’ici un an. Utilisez l’analyse de la Figure 10.18 pour voir comment le taux d’intérêt joue sur ses dépenses de consommation aujourd’hui.





            [image: Taux d’intérêt et dépenses de consommation. ]



Figure 10.18 
Taux d’intérêt et dépenses de consommation.









            [image: Julia n’a pas de richesse aujourd’hui : Elle s’attend à recevoir 100 $ dans un an. ]



Julia n’a pas de richesse aujourd’hui



Elle s’attend à recevoir 100 $ dans un an.









            [image: Taux d’intérêt du prêteur non institutionnel : Au taux d’intérêt de 78 % du prêteur non institutionnel, elle emprunte afin de pouvoir dépenser 35 $ maintenant (point G). ]



Taux d’intérêt du prêteur non institutionnel



Au taux d’intérêt de 78 % du prêteur non institutionnel, elle emprunte afin de pouvoir dépenser 35 $ maintenant (point G).









            [image: Taux d’intérêt plus faible : Avec un taux d’intérêt à 10 %, elle emprunterait et dépenserait 58 $ maintenant (point E). ]



Taux d’intérêt plus faible



Avec un taux d’intérêt à 10 %, elle emprunterait et dépenserait 58 $ maintenant (point E).









            [image: Lorsque le taux d’intérêt baisse… : Le graphique de droite montre la dépense de consommation de Julia dans le présent quand le taux d’intérêt baisse. Les points G et E correspondent aux mêmes points que ceux du graphique de gauche. ]



Lorsque le taux d’intérêt baisse…



Le graphique de droite montre la dépense de consommation de Julia dans le présent quand le taux d’intérêt baisse. Les points G et E correspondent aux mêmes points que ceux du graphique de gauche.









            [image: Courbe de demande de Julia : La droite décroissante correspond à la demande de prêts de Julia, qui indique également sa consommation dans le présent. ]



Courbe de demande de Julia



La droite décroissante correspond à la demande de prêts de Julia, qui indique également sa consommation dans le présent.








Dans beaucoup de pays riches, lorsque les personnes empruntent, c’est la plupart du temps pour acheter une voiture ou une maison (les prêts immobiliers hypothécaires sont moins courants dans les pays où les marchés financiers sont moins développés). Les prêts à cette fin sont facilement accessibles, même à des personnes disposant de ressources limitées, parce que contrairement à des prêts visant à acheter de la nourriture ou des biens de consommation courante, la chose achetée – la voiture ou le logement – peut être utilisée comme collatéral, prémunissant la banque contre un risque de défaut. Pour cette raison, un canal important pour les effets des taux d’intérêt sur les dépenses domestiques de beaucoup d’économies riches tient à l’effet sur les achats de logements et de biens de consommation durables comme les voitures. Les taux d’intérêt fixés par les banques centrales peuvent contribuer à atténuer les variations de dépenses dans l’immobilier et dans les biens de consommation durables, et ainsi lisser les fluctuations dans l’ensemble de l’économie.


  Question 10.10 Choisissez la(les) bonne(s) réponse(s)

  La figure suivante représente le choix de consommation de Julia aux périodes 1 et 2, pour différents taux d’intérêt. Elle n’a pas de revenu à la période 1, mais elle a un revenu à la période 2, qu’elle utilise pour emprunter. En vous basant sur ces informations, parmi les affirmations suivantes, lesquelles sont correctes ?

  


            [image:  ]






  
    	Une baisse du taux d’intérêt augmente le taux marginal de transformation de la consommation de la période 2 à la période 1.

    	Julia va sans ambiguïté augmenter sa consommation à la période 1 après une baisse des taux d’intérêt.

    	Julia va sans ambiguïté diminuer sa consommation à la période 2 après une baisse des taux d’intérêt.

    	Le graphique représentant le taux d’intérêt (axe des ordonnées) en fonction de la consommation à la période 1 (axe des abscisses) a une pente négative.

  

  
    	Le taux marginal de transformation équivaut à 1 + le taux d’intérêt. Ainsi, il décroit lorsque le taux d’intérêt baisse.

    	La baisse du taux d’intérêt augmente le revenu de Julia et rend également sa consommation présente moins chère par rapport à sa consommation future. Ainsi, l’effet de revenu et l’effet de substitution la poussent à augmenter sa consommation à la période 1.

    	L’effet de substitution relatif à une baisse du taux d’intérêt va pousser Julia à diminuer sa consommation à la période 2. L’effet de revenu lié à la baisse du taux d’intérêt va la pousser à augmenter sa consommation lors de la période 2. L’effet net est par conséquent ambigu.

    	Nous savons que la consommation à la période 1 augmente lorsque le taux d’intérêt diminue. Donc la consommation à la période 1 est décroissante avec le taux d’intérêt, ce qui implique que le graphique a une pente descendante.

  




  Exercice 10.6 Taux d’intérêt et dépenses de consommation

  Réfléchissons aux effets de revenu et de substitution dus à une hausse du taux d’intérêt, comme analysés dans les Exercices 10.2 et 10.3. Expliquez si une hausse du taux d’intérêt devrait permettre une réduction des dépenses de consommation dans une économie, où une partie des ménages sont comme Julia et d’autres ressemblent à Marco.
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10.12 Contraintes sur le marché du crédit : un problème de type principal–agent

Prêter est risqué. Un prêt est octroyé aujourd’hui et doit être remboursé dans le futur. Entre-temps, des événements imprévus échappant au contrôle de l’emprunteur peuvent se produire. Si les cultures à Chambar au Pakistan étaient détruites du fait d’une mauvaise météo ou d’une maladie, les prêteurs non institutionnels ne seraient pas remboursés même si les fermiers ont travaillé dur leurs terres. L’obsolescence de la compétence dans laquelle vous avez peut-être investi à l’aide d’un emprunt étudiant est un risque inévitable, et implique que le prêt pourrait ne pas être remboursé. Plus le risque de défaut dû à des événements inévitables sera important, plus le taux d’intérêt fixé par une banque ou un prêteur non institutionnel le sera aussi.

Toutefois, les prêteurs font face à deux autres problèmes. Quand les prêts servent à des projets d’investissement, le prêteur ne peut pas être certain que l’emprunteur fera assez d’efforts pour que le projet réussisse. De plus, l’emprunteur a souvent plus d’informations que le prêteur sur la qualité du projet et ses chances d’aboutir. Ces deux problèmes découlent de la différence d’informations que détiennent l’emprunteur et le prêteur concernant le projet et les actions de l’emprunteur.


	relation du type principal–agent
	Il s’agit d’une relation asymétrique dans laquelle une partie (le principal) bénéficie d’une action ou d’un attribut d’une autre partie (l’agent) pour laquelle les informations du principal ne sont pas suffisantes pour faire appliquer un contrat complet. Voir également : contrat incomplet. Connu également sous le terme : problème du type principal-agent.
	collatéral (ou garantie)
	Un bien qu’un emprunteur donne en garantie à un prêteur afin de garantir un prêt. Si l’emprunteur est incapable de rembourser son crédit comme dû, le créancier devient le propriétaire du bien.



Cela crée un conflit d’intérêts. Si le projet ne réussit pas parce que l’emprunteur a fait trop peu d’efforts ou parce que simplement le projet n’était pas bon en lui-même, le prêteur perd de l’argent. Si l’emprunteur avait utilisé seulement son propre argent, il est probable qu’il aurait pu être plus consciencieux, voire ne se serait peut-être pas du tout lancé dans le projet.

La relation entre l’emprunteur et le prêteur est appelée un problème principal–agent. Le prêteur est le « principal » et l’emprunteur est l’« agent ». Le problème principal-agent entre l’emprunteur et le prêteur est similaire au problème de « l’argent d’autrui » étudié dans  l’Unité 6. Dans ce cas, le cadre dirigeant d’une entreprise (l’agent) prend des décisions quant à l’utilisation des fonds apportés par les investisseurs de l’entreprise (les principaux), mais ces derniers ne sont pas en mesure d’exiger de lui qu’il agisse d’une façon qui maximiserait leur richesse, plutôt que de poursuivre ses propres objectifs.

Dans le cas de l’emprunt et du prêt, il n’est souvent pas possible pour le prêteur (le principal) d’écrire un contrat qui garantisse le remboursement du prêt par l’emprunteur (l’agent). Cela tient au fait qu’il est impossible pour le prêteur de s’assurer par un contrat que l’emprunteur utilisera les fonds d’une manière prudente qui permettrait le remboursement selon les conditions du prêt.

Le tableau dans la Figure 10.19 compare les deux problèmes de type principal–agent.





  
    	
    	Acteurs
    	Ce sur quoi porte le conflit d'intérêts
    	Couvert par le contrat exécutoire
    	Hors contrat (ou non exécutoire)
    	Résultat
  

  
    	Marché du travail (Unités 6 et 9)
    	Employeur
Employé
    	Salaires, travail (qualité et quantité)
    	Salaires, temps, conditions
    	Travail (qualité et quantité), durée d'emploi
    	Effort insuffisant, chômage
  

  
    	Marché du crédit (Unités 10 et 12)
    	Prêteur
Emprunteur
    	Taux d'intérêt, conduite du projet (effort, prudence)
    	Taux d'intérêt
    	Effort, prudence, remboursement
    	Trop de risques, contraintes de crédit
  






Figure 10.19 
Problèmes de type principal–agent : les marchés du crédit et du travail.






Une réponse du prêteur à ce conflit d’intérêts est d’exiger de l’emprunteur qu’il place une partie de sa richesse dans le projet (on parle de capitaux propres). Plus l’emprunteur investit sa propre richesse dans le projet, plus ses intérêts seront étroitement alignés avec ceux du prêteur. Une autre réponse classique, qu’il s’agisse des fermiers de Chambar ou des acheteurs de voitures à la Nouvelle-Orléans, consiste à exiger de l’emprunteur qu’il mette de côté une partie de ses biens qui seront transférés au prêteur si le prêt n’est pas remboursé (c’est ce qu’on appelle un collatéral).


    
        

        
    

    
        Ceux qui cherchent des prêts pour acheter une voiture doivent souvent accepter l’installation d’un outil embarqué dans leur voiture et qui est contrôlé à distance par la banque. Cet outil permettra de désactiver l’allumage de la voiture si les échéances de remboursement du prêt ne sont pas respectées, comme cette vidéo du New York Times le montre. Cette pratique n’a pas rendu les prêteurs très populaires.
    



Les capitaux propres, ou le collatéral, réduisent le conflit d’intérêts entre l’emprunteur et le prêteur. La raison est que lorsqu’une partie de l’argent (soit les capitaux propres ou le collatéral) de l’emprunteur est en jeu :


  	Son intérêt à travailler dur est plus élevé : il essayera davantage de prendre des décisions prudentes, afin de garantir le succès du projet.

  	C’est un signal pour le prêteur : cela indique que l’emprunteur pense que le projet est de qualité suffisante pour réussir.



Il y a cependant un bémol : si l’emprunteur était riche, il pourrait soit utiliser sa richesse en tant que collatéral et capitaux propres dans le projet, ou alors être de l’autre côté du marché, en prêtant de l’argent. Habituellement, l’emprunteur a besoin d’un prêt parce qu’il n’est pas riche. En conséquence, il pourrait être incapable de fournir la quantité nécessaire de capitaux propres ou de collatéraux permettant de réduire suffisamment le conflit d’intérêts et donc le risque encouru par le prêteur, conduisant ce dernier à refuser d’octroyer le prêt.


	rationnement du crédit
	Le processus par lequel ceux qui ont moins de richesses empruntent à des conditions défavorables par rapport à ceux qui possèdent plus de richesses.
	exclu du crédit
	Une description des individus qui ne peuvent pas obtenir de prêt quelles que soient les conditions. Voir également : contraint par le crédit.
	contraint par le crédit
	Une description des individus qui peuvent emprunter uniquement à des conditions défavorables. Voir également : exclu du crédit.



C’est ce qu’on appelle le rationnement du crédit : ceux qui ont moins de richesses empruntent à des conditions défavorables par rapport à ceux qui possèdent plus de richesses, ou se voient refuser tout prêt.

Les emprunteurs dont la richesse limitée rend impossible l’obtention d’un prêt quel que soit le taux d’intérêt sont dits exclus du crédit. Ceux qui empruntent, mais seulement à des conditions défavorables, sont dits contraints par le crédit. On dit parfois de ces deux types de personnes qu’elles sont contraintes par leur richesse, puisque celle-ci limite leurs possibilités sur le marché du crédit. Adam Smith avait en tête le rationnement du crédit lorsqu’il écrivit :


  L’argent, dit le proverbe, fait l’argent. Quand on en a un peu, c’est souvent facile d’en obtenir plus. La plus grande difficulté c’est d’en obtenir un peu. (Recherches sur la nature et les causes de la richesse des nations, 1776)7



La relation entre richesse et crédit est résumée à la Figure 10.20.




            [image: Richesse, qualité du projet et crédit ]



Figure 10.20 
Richesse, qualité du projet et crédit.






L’exclusion des marchés du crédit des moins fortunés, ou leur capacité d’emprunt à des conditions défavorables, apparaît évidente au regard des faits suivants :


  	Une étude montre qu’une famille américaine sur huit a vu sa demande de crédit rejetée par une institution financière : les actifs de ces familles contraintes par le crédit étaient 63 % moins élevés que ceux des familles non contraintes. Les « emprunteurs découragés » (ceux qui n’ont pas fait de demande pour obtenir un prêt parce qu’ils s’attendaient à ce qu’elle soit rejetée) ont un niveau de richesse encore plus bas que les candidats malheureux.

  	Les limites d’emprunt via les cartes de crédit sont souvent augmentées de façon automatique : si l’emprunt augmente en réponse à ces changements automatiques de la limite d’emprunt, on peut conclure que la personne était contrainte par le crédit. Selon les auteurs de cette étude, environ deux tiers des familles américaines sont contraintes par le crédit ou en sont exclues.8

  	Hériter conduit les travailleurs indépendants à augmenter considérablement l’échelle de leurs opérations : un héritage d’environ 5 000 £ en 1981 (environ 24 000 $ aujourd’hui) doublait la probabilité pour un jeune Anglais de créer une entreprise.

  	La propriété d’une maison peut être utilisée comme collatéral : une hausse de 10 % de la valeur des actifs immobiliers qui pourraient être utilisés comme collatéral pour obtenir des prêts au Royaume-Uni augmente le nombre de start-up de 5 %.

  	Aux États-Unis, les personnes ayant peu d’actifs optent souvent pour des « prêts sur salaire » à court terme : dans l’État de l’Illinois, l’emprunteur de court terme est généralement une femme trentenaire ayant un revenu faible (24 104 $ de revenu annuel), vivant dans un logement locatif, empruntant entre 100 $ et 200 $ et payant un taux d’intérêt annuel moyen de 486 %.

  	Les agriculteurs indiens pauvres et à revenu intermédiaire pourraient sensiblement accroître leurs revenus s’ils n’étaient pas contraints par le crédit : non seulement, en général, ils sous-investissent dans les actifs productifs, mais surtout la composition des actifs qu’ils détiennent est biaisée en faveur de ceux qu’ils sont en mesure de vendre dans les moments difficiles (bœufs) et en défaveur d’équipements très rentables (pompes d’irrigation), dont le prix de revente est faible.9




  Question 10.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les propositions suivantes, lesquelles sont correctes s’agissant du problème de principal–agent ?

  
    	Un problème de principal–agent existe pour les prêts à cause de la possibilité que le principal ne soit pas remboursé.

    	Le problème de principal–agent peut être résolu en écrivant un contrat obligeant l’emprunteur à fournir l’effort nécessaire.

    	Une solution pour résoudre le problème de principal–agent pour les prêts est que l’emprunteur fournisse des capitaux propres.

    	Le problème de principal–agent conduit à un rationnement du crédit sur le marché des prêts.

  

  
    	Un problème de principal–agent existe pour les prêts à cause d’une asymétrie d’information concernant l’effort de l’emprunteur ou la qualité du projet.

    	Le problème de principal–agent existe parce qu’il est impossible d’écrire un contrat obligeant à fournir l’effort nécessaire.

    	Les capitaux propres impliquent que l’agent a plus à perdre si le projet échoue, ce qui réduit la différence d’incitations entre le principal et l’agent.

    	Cela apparait parce que d’autres projets viables ne seront pas financés à cause du problème de principal–agent. En particulier, les agents avec peu d’actifs ou de richesse, qui ne peuvent pas se permettre de fournir des capitaux propres ou un collatéral, seront davantage rationnés par le crédit du fait du problème de principal–agent.

  




  Exercice 10.7 Microfinance et prêt aux pauvres

  Lisez l’article “The Microfinance Promise”. 10 La banque Grameen au Bangladesh octroie des prêts à des personnes qui font collectivement des demandes de prêts individuels, sous la condition que les prêts accordés aux membres du groupe seront renouvelés si (et seulement si) chaque membre a remboursé le prêt initial à temps.

  Selon vous, comment un tel système affecte la décision de l’emprunteur relative à la façon dont il dépense son argent et au niveau d’effort qu’il fournira pour s’assurer que le remboursement soit possible ?
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10.13 Inégalités entre les prêteurs, les emprunteurs et ceux exclus des marchés du crédit

Bien avant les employeurs, les employés et les chômeurs que nous avons étudiés dans l’unité précédente, il y avait les prêteurs et les emprunteurs. Certains des tout premiers registres écrits étaient des registres de dettes. Les différences de revenus entre ceux qui prêtent (les individus comme Marco) et ceux qui empruntent (les individus comme Julia) restent une source d’inégalité économique majeure de nos jours.

Nous pouvons analyser les inégalités entre emprunteurs et prêteurs (et entre emprunteurs) en utilisant la courbe de Lorenz et le coefficient de Gini, que nous avons mobilisés pour étudier les inégalités entre employeurs et employés.

Voici une illustration. Une économie est composée de 90 fermiers qui empruntent auprès de 10 prêteurs et utilisent les fonds pour financer la plantation et l’entretien de leurs cultures. La récolte (en moyenne) est vendue à un montant plus élevé que le prêt du fermier, de telle sorte que, pour chaque euro emprunté et investi, le fermier gagne un revenu de 1 + Π, où Π est appelé le taux de profit.

Après la récolte, les fermiers remboursent leurs prêts avec un intérêt, à un taux i. Nous simplifions l’analyse en admettant que tous les prêts sont remboursés et que tous les prêteurs prêtent la même quantité aux fermiers au même taux d’intérêt.

Puisque chaque euro investi produit une recette totale de 1 + Π, chaque fermier touche un revenu (la recette totale moins les coûts) de Π. Mais ce revenu est divisé entre le prêteur, qui reçoit un revenu i pour chaque euro prêté, et l’emprunteur qui reçoit le reste, c’est-à-dire Π - i. Ainsi, le prêteur reçoit une part de i/Π de la production totale, et l’emprunteur reçoit une part de 1 − (i/Π).

Donc, si i = 0,10 et Π = 0,15, alors la part des prêteurs dans le revenu total est de 2/3 et celle des emprunteurs est de 1/3.

L’inégalité dans cette économie est représentée par la Figure 10.21. Le coefficient de Gini vaut 0,57.

Dans les sections précédentes, nous avons montré pourquoi certains aspirants emprunteurs (ceux qui ne peuvent pas fournir un collatéral ou qui manquent de fonds propres pour financer un projet) peuvent être complètement exclus du marché du crédit, bien qu’ils soient prêts à payer le taux d’intérêt. Comment cela affecte-t-il la courbe de Lorenz et le coefficient de Gini ?

Pour examiner cela, imaginez que 40 des emprunteurs potentiels soient exclus (et puisqu’ils ne peuvent pas emprunter, ils ne reçoivent aucun revenu) et qu’aucun autre paramètre ne change (i et Π restent inchangés).

La courbe en pointillé sur la Figure 10.21 représente la nouvelle situation. Le nouveau coefficient de Gini est 0,70, traduisant une hausse des inégalités suite à l’exclusion des pauvres du marché du crédit.





            [image: L’inégalité dans une économie d’emprunt et de prêt. Note : le coefficient de Gini sans aucun emprunteur exclu vaut 0,57 ; quand 40 sont exclus, il vaut 0,70. ]



Figure 10.21 
L’inégalité dans une économie d’emprunt et de prêt. Note : le coefficient de Gini sans aucun emprunteur exclu vaut 0,57 ; quand 40 sont exclus, il vaut 0,70.









            [image: Un modèle d’économie de prêteurs et d’emprunteurs : Une économie est composée de 90 fermiers qui empruntent à 10 prêteurs. Puisque i = 0,10 et Π = 0,15, la part des prêteurs dans le revenu total est 2/3 et celle des emprunteurs est 1/3. ]



Un modèle d’économie de prêteurs et d’emprunteurs



Une économie est composée de 90 fermiers qui empruntent à 10 prêteurs. Puisque i = 0,10 et Π = 0,15, la part des prêteurs dans le revenu total est 2/3 et celle des emprunteurs est 1/3.









            [image: Certains emprunteurs sont exclus du marché du crédit : Supposons que 40 des emprunteurs potentiels soient exclus. Puisqu’ils ne peuvent pas emprunter, ils ne touchent aucun revenu. ]



Certains emprunteurs sont exclus du marché du crédit



Supposons que 40 des emprunteurs potentiels soient exclus. Puisqu’ils ne peuvent pas emprunter, ils ne touchent aucun revenu.
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Les inégalités augmentent



Quand certains emprunteurs potentiels sont exclus, le coefficient de Gini augmente à 0,70.









  Question 10.12 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Dans une économie où la population est de 100, il y a 80 fermiers et 20 prêteurs. Les fermiers utilisent les fonds pour financer la plantation et l’entretien de leurs cultures. Le taux de profit pour la récolte est de 12,5 %, tandis que le taux d’intérêt facturé est de 10 %. Comparez les deux cas suivants :

  
    	Cas A : tous les fermiers ont la possibilité d’emprunter.

    	Cas B : seuls 50 fermiers peuvent emprunter.

  

  En vous fondant sur ces informations, laquelle des propositions suivantes est correcte ?

  
    	La part de la production totale reçue par les fermiers qui peuvent emprunter est de 25 %.

    	Le coefficient de Gini pour le cas A est de 0,5.

    	Le coefficient de Gini pour le cas B est de 0,6.

    	Le coefficient de Gini connait une hausse de 16,7 % dans le cas B par rapport au cas A.

  

  
    	Les fermiers gardent 12,5 – 10 = 2,5 % du taux de profit de 12,5 %. Cela correspond à une part de 2,5/12,5 = 20 %.

    	Le coefficient de Gini pour le cas A est de 0,6.

    	Le coefficient de Gini pour le cas B est de 0,7.

    	0,7 est 16,7 % plus élevé que 0,6.

  



Cet exemple révèle qu’une cause des inégalités dans une économie résulte du fait que certaines personnes (comme Marco) sont dans une position de s’enrichir en prêtant à d’autres, tout comme d’autres (comme Bruno dans l’Unité 5) sont en mesure de s’enrichir en employant d’autres personnes.

Bruno et Marco ne sont probablement pas les personnages les plus appréciés dans l’économie. Pour des raisons similaires, les banques ne sont pas les institutions les plus populaires, ni celles qui inspirent la plus grande confiance. Aux États-Unis, par exemple, 73 % des personnes interrogées avaient indiqué avoir « beaucoup » ou « assez » confiance dans l’armée en 2016, ce qui était très proche du niveau observé dix ans plus tôt. En revanche, en 2016, seulement 27 % faisaient part du même niveau de confiance envers les banques, alors qu’elles étaient 49 % dix ans plus tôt. Des enquêtes montrent qu’en Allemagne, en Espagne et dans beaucoup d’autres pays, le grand public a peu d’estime pour leurs banques. Cela est particulièrement vrai depuis la crise financière de 2008.

On dit parfois que les gens riches prêtent à des conditions qui les rendent riches, alors que les gens pauvres empruntent à des conditions qui les rendent pauvres. Notre exemple concernant Julia et Marco montre clairement que le point de vue que l’on a sur le taux d’intérêt (un coût pour Julia et une source de revenu pour Marco) dépend de sa propre richesse. Les personnes peu aisées subissent des contraintes de crédit, ce qui limite leur capacité à profiter des opportunités d’investissement qui sont offertes à ceux détenant plus d’actifs.

Il est également vrai que, lorsqu’il détermine le taux d’intérêt auquel une personne va emprunter, le prêteur a souvent un pouvoir de négociation supérieur, et peut ainsi fixer un taux lui permettant d’empocher la majeure partie des gains mutuels résultant de la transaction.

Pour autant, est-il vrai que les banques et le système financier rendent certaines personnes pauvres et d’autres riches ? Pour répondre à cette question, comparons les banques à d’autres entreprises qui réalisent des profits. Ces deux types d’entreprises sont détenus par des personnes riches, qui tirent profit des activités économiques avec des personnes plus pauvres. En outre, les transactions incluent souvent des conditions (taux d’intérêt, salaires) qui perpétuent le manque de richesse des emprunteurs et des employés.


  Exercice 10.8 Des banques impopulaires

  Pourquoi pensez-vous que les banques ont tendance à être plus impopulaires que d’autres entreprises qui réalisent également des profits (comme Honda ou Microsoft, par exemple) ?



Pourtant, même ceux qui n’aiment pas les banques, ne pensent pas que les plus démunis vivraient mieux en leur absence, pas plus qu’ils ne pensent que ces derniers vivraient mieux si les entreprises cessaient d’employer de la main-d’œuvre. Les banques, le crédit et la monnaie sont essentiels au fonctionnement d’une économie moderne – y compris aux opportunités économiques des plus démunis – parce qu’ils offrent des opportunités de gains mutuels qui existent lorsque des personnes peuvent tirer profit d’un transfert de leur pouvoir d’achat d’une période vers une autre, soit en empruntant (c’est-à-dire en le déplaçant vers le présent), soit en prêtant (l’inverse).


  Exercice 10.9 Limites au prêt

  De nombreux pays ont mis en place des mesures limitant les taux d’intérêt qu’un prêteur peut demander.

  
    	Pensez-vous que ces mesures soient une bonne idée ?

    	Qui sont ceux qui bénéficient de ces régulations, qui sont ceux qui y perdent ?

    	À long terme, quels sont les effets probables de ces mesures ?

    	Comparez cette façon d’aider les plus démunis à accéder au marché du crédit avec la Grameen Bank à l’Exercice 10.7.

  



10.14 Conclusion

Comme la fermeture des banques irlandaises l’avait montré, la monnaie et le crédit sont si importants pour les interactions économiques que les individus trouvent des moyens pour recréer de la monnaie, même lorsque les institutions formelles font défaut. En effet, des archéologues ont découvert l’existence de prêts et l’usage de la monnaie pour libeller des dettes et faciliter les échanges bien avant l’existence des banques et des États. Cela s’explique par le fait que des gains mutuels conséquents sont rendus possibles quand un groupe de personnes développe une confiance suffisante entre elles et pour un certain moyen d’échange.

Dans les économies modernes, la création de monnaie est inextricablement liée à la création de crédit, ou au processus de prêt par les banques commerciales dont les actions sont régulées par l’État et gérées par la banque centrale. Les activités d’emprunt et de prêt permettent aux individus de lisser leur consommation quand ils ont des revenus irréguliers, pour satisfaire leur impatience, ou pour financer des investissements qui peuvent augmenter leurs possibilités de consommation future. Le marché du crédit produit des gains mutuels pour les emprunteurs et les prêteurs mais, comme de nombreuses transactions économiques, la distribution de ces gains via le taux d’intérêt représente un conflit d’intérêts.


  Concepts introduits dans l’Unité 10

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Monnaie, monnaie au sens large, base monétaire, monnaie bancaire

    	Richesse

    	Revenu

    	Rendements marginaux décroissants de la consommation

    	Taux d’actualisation d’un individu

    	Impatience pure

    	Collatéral

    	Bilan, actif, passif, valeur nette, capitaux propres, solvabilité

    	Ratio de levier

    	Contraint par le crédit, exclu du crédit

    	Taux d’intérêt directeur de la banque centrale
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Unité 21 Innovation, information et économie en réseau

Les innovations qui améliorent notre bien-être sont caractéristiques du capitalisme. Tirer le meilleur parti de la créativité et de l’inventivité humaine est un défi à relever par les politiques publiques.


  	L’innovation dépend de nombreux paramètres : l’état des connaissances, la créativité individuelle, les politiques publiques, les institutions économiques et les normes sociales.

  	Les individus ou entreprises qui développent des innovations bénéfiques pour la société sont récompensés par des profits excédant le coût d’opportunité du capital, appelés rentes d’innovation.

  	Les rentes d’innovation sont à terme dissoutes par la concurrence d’imitateurs qui diffusent la connaissance en l’utilisant.

  	La production et l’utilisation de nouvelles connaissances sont inhabituelles pour trois raisons : la connaissance est un bien non rival, produire une connaissance nouvelle est coûteux initialement, mais une fois produite, elle est facilement diffusable et utilisable gratuitement, enfin les innovations deviennent généralement plus utiles lorsque davantage de personnes les utilisent.

  	Les entreprises innovantes font souvent face à peu de concurrence immédiate et peuvent engranger des profits en établissant des prix largement au-dessus des coûts marginaux de production, ce qui pénalise les consommateurs.

  	Mais les entreprises innovantes ne sont pas capables de capturer tous les bénéfices des innovations qu’elles génèrent et risquent ainsi de ne pas investir suffisamment dans l’innovation.

  	Les politiques publiques cherchent ainsi à diffuser les innovations bénéfiques pour la société, tout en procurant des récompenses suffisantes à ceux qui innovent.

  	Partant de cet arbitrage, les droits de propriété intellectuelle peuvent être « trop stricts », empêchant les innovations d’être diffusées, ou « pas assez stricts », en ne récompensant pas assez les innovateurs.

  	Les technologies du digital soutiennent des « marchés bifaces », comme Facebook, eBay ou Airbnb, qui apparient des individus qui peuvent faire des échanges mutuellement bénéfiques.

  	Ces technologies ont transformé la nature de la concurrence économique, mais présentent de nombreuses défaillances de marché déjà observées dans la production de la connaissance.



À l’entrée du 21e siècle, l’Afrique du Sud avait l’un des taux d’infection au VIH les plus élevés du monde : environ 5 millions de Sud-Africains, c’est-à-dire 1 sur 10, étaient séropositifs. Pourtant, en 1998, Bristol-Myers Squib, Merck et trente-sept autres entreprises pharmaceutiques multinationales ont attaqué en justice le gouvernement sud-africain afin de l’empêcher d’importer des médicaments rétroviraux génériques (sans marque) ou peu chers, ainsi que d’autres traitements contre le SIDA, en provenance d’autres pays du monde.

Des manifestations furent organisées en Afrique du Sud, et l’Union Européenne ainsi que l’Organisation Mondiale de la Santé annoncèrent leur soutien au gouvernement sud-africain. Al Gore, alors vice-président des États-Unis, qui avait représenté les intérêts des entreprises pharmaceutiques dans les négociations avec l’Afrique du Sud, fut confronté aux militants qui scandaient alors « Gore’s greed kills! » (« la cupidité de Gore tue ! »). En septembre 1999, le gouvernement américain – auparavant le plus grand allié des entreprises pharmaceutiques – annonça qu’il n’imposerait pas de sanctions aux pays pauvres décimés par le SIDA, même si des lois américaines relatives aux brevets n’étaient pas respectées, tant que les pays concernés respectaient les traités internationaux régissant la propriété intellectuelle. Les géants pharmaceutiques persévérèrent, embauchant des armées de juristes spécialisés en droit de propriété intellectuelle pour soutenir leur cause. Ils fermèrent des usines en Afrique du Sud et annulèrent des investissements prévus.

Mais trois ans plus tard, après des millions de dollars dépensés en contentieux auxquels s’ajoute un coût encore plus élevé pour leur image, les entreprises cédèrent (payant même les frais de justice engagés par le gouvernement sud-africain). Jean-Pierre Garnier, le directeur général de GlaxoSmithKline, téléphona à Kofi Annan, secrétaire général des Nations unies, pour lui demander de trouver un accord avec Thabo Mbeki, le président de l’Afrique du Sud. « Nous ne sommes pas insensibles à l’opinion publique. C’est un facteur dans notre prise de décision », expliqua plus tard Garnier.1 2

C’était trop tard : le mal était déjà fait. « Cela fut un désastre en termes de relations publiques pour les entreprises » commenta Hemant Shah, un analyste de l’industrie. « La probabilité pour qu’une entreprise pharmaceutique poursuive un pays en développement au sujet d’un médicament vital est maintenant extrêmement faible, en raison de ce qu’elles ont appris en Afrique du Sud ».

Bien sûr, les propriétaires d’entreprises pharmaceutiques ne peuvent pas vendre un traitement contre le SIDA à un prix inférieur au coût de fabrication, tout en restant rentables sur le marché. De plus, un faible nombre des projets de recherche dans cette industrie mène à des produits qui entreront sur le marché (la recherche en 2016 estimait le taux de succès dans le secteur à à peine plus de 4 %). Les ventes d’un produit réussi doivent donc couvrir les coûts de plusieurs échecs car, bien sûr, il est impossible de prédire quels projets de recherche vont réussir.

Dans ce cas précis, les entreprises pharmaceutiques ont engagé une action en justice en Afrique du Sud pour protéger leurs brevets. Dans l’industrie pharmaceutique, le système de brevets donne à l’entreprise innovante un monopole limité dans le temps, qui lui permet de fixer un prix bien plus élevé que le coût de fabrication (parfois avec un facteur de 10) pendant les années de protection du brevet. La perspective de profits élevés donne une incitation aux entreprises à investir dans des activités de recherche et développement risquées.

En créant un monopole imposé par l’État, la protection des brevets entre souvent en conflit avec l’objectif tout aussi important de fabriquer des biens et services disponibles à leur coût marginal (souvenez-vous de l’Unité 7 : une entreprise en situation de monopole fixera un prix supérieur au coût marginal). Le prix élevé – suffisant pour couvrir les coûts de R&D, y compris les investissements sur les projets ayant échoué – signifie que beaucoup de ceux qui pourraient bénéficier d’un accès au médicament ne vont pas l’obtenir. C’est un exemple de perte sèche d’efficacité causée par les prix des monopoles étudiés dans l’Unité 7.

Les conflits entre des objectifs concurrents – dans ce cas, la production d’une nouvelle connaissance d’un côté et sa diffusion rapide de l’autre – ne peuvent pas être évités dans l’économie et sont particulièrement difficiles à résoudre quand ils concernent l’innovation, comme nous allons le voir.

Parfois pourtant, de nouvelles technologies permettent d’obtenir des résultats gagnant-gagnant.

Souvenez-vous du problème des pêcheurs et des acheteurs de poissons du Kerala que nous avions décrit au début de l’Unité 11. En retournant au port pour vendre leur pêche quotidienne de sardines aux poissonniers, les pêcheurs se rendaient souvent compte qu’il y avait une surabondance sur le marché. Le résultat était un prix élevé pour le consommateur, en moyenne, et de faibles revenus pour les pêcheurs.3 4


	loi du prix unique
	S’applique lorsqu’un bien est échangé au même prix au niveau de tous les acheteurs et vendeurs. Si le bien était vendu à des prix différents dans des lieux différents, un négociant pourrait l’acheter moins cher à un endroit et le revendre à un prix plus élevé dans un autre. Voir également : arbitrage.



Quand les pêcheurs obtinrent des téléphones portables, ils purent appeler les marchés de poissons côtiers avant de rentrer et choisirent de se rendre à celui où les prix du jour étaient les plus élevés. Les téléphones portables ont permis la mise en place de la loi du prix unique sur les marchés de poissons de Kerala, au bénéfice des pêcheurs et des consommateurs. Notez que cette situation ne fut pas totalement gagnant-gagnant. Les téléphones portables ont largement augmenté la concurrence entre les marchands qui étaient les intermédiaires entre pêcheurs et consommateurs, car un pêcheur pouvait négocier des prix plus élevés avant de choisir vers quel marché se diriger. Les marchands furent les perdants de cette innovation.

Mais les effets du téléphone portable ont été bien plus faibles dans d’autres parties du monde, comme dans l’Uttar Pradesh et dans le Rajasthan en Inde, où le manque de routes et d’infrastructures de stockage ont empêché les fermiers de tirer profit de l’information sur les différences de prix. Un petit fermier à Allahabad a remarqué que l’information sur les prix pratiqués ailleurs qu’il pouvait obtenir à partir de son téléphone n’était pas pertinente pour lui, puisqu’il n’y avait aucune route pour se rendre à l’endroit en question. Dans ce cas, l’innovation était peu utile, à cause d’un manque d’investissement public dans les infrastructures nécessaires.

De même, quand les téléphones portables sont arrivés au Niger, en Afrique de l’Ouest, les fermiers manquaient de moyens pour transporter le niébé et les autres récoltes vers des marchés alternatifs, de telle sorte que ce sont les marchands qui transportaient les biens qui ont tiré la plupart des bénéfices. Les pêcheurs n’ont pas rencontré ce problème parce que les bateaux de pêche étaient aussi des moyens de transport, ce qui leur a permis de choisir entre les marchés.

Dans cette unité, nous allons montrer comment des concepts économiques peuvent à la fois expliquer les mesures prises par le gouvernement sud-africain afin de favoriser l’accès aux traitements contre le SIDA, le conflit causé par ces politiques et les effets contrastés des téléphones portables sur les pêcheurs du Kerala et les fermiers d’autres États indiens.

Pour comprendre l’innovation, oubliez l’image de l’inventeur excentrique, isolé, créant une meilleure souricière et devenant riche, récompensé par le bénéfice de son inspiration pour la société. L’innovation n’est pas un événement ponctuel causé par un éclair de génie. Pensez plutôt que :


  	L’innovation est un processus : c’est une source fondamentale de changement dans nos vies, elles-mêmes en changement constant.

  	L’innovation est aussi systémique : elle connecte des réseaux d’usagers, d’entreprises privées, d’individus et d’organismes publics.



Dans les deux prochaines sections, nous étudierons l’innovation comme processus et comme système.


    
        

        
    

    
        F.M. Scherer, un historien de l’économie spécialiste des effets du changement technologique, explique comment les brevets incitent à l’innovation dans l’industrie pharmaceutique.
    




  Exercice 21.1 Brevets et innovation dans l’industrie pharmaceutique

  
    	Selon Scherer dans la vidéo « Économiste en Action » , quelles sont les caractéristiques fondamentales du marché pharmaceutique qui le distinguent des autres marchés ?

    	D’après la vidéo, qu’est-ce qui empêchait de rendre accessible le même médicament aussi bien dans les pays riches que dans les pays pauvres et comment ce problème a-t-il été résolu ?

  



21.1 Le processus d’innovation : invention et diffusion


	innovation
	Le processus d’invention et de diffusion dans son ensemble.
	invention
	Le développement de nouvelles méthodes de production et de nouveaux produits.
	diffusion
	La diffusion de l’invention dans l’économie. Voir également : écart de diffusion.
	innovation de procédé
	Une innovation qui permet à un bien ou service d’être produit à un coût moins élevé que ses concurrents.
	innovation de produit
	Une innovation qui produit un nouveau bien ou service à un coût qui attirera des acheteurs.



Commençons par quelques nouveaux termes. Nous utilisons le mot innovation pour désigner aussi bien le développement de nouvelles méthodes de production et de nouveaux produits (invention) que la diffusion de l’invention dans l’économie (diffusion). Une entreprise innovante peut produire un bien ou un service à un coût plus faible que ses concurrents ou un nouveau bien à un coût qui attirera les acheteurs. Le premier est appelé une innovation de procédé, le second une innovation de produit.

Invention et innovation

Le terme descriptif invention est parfois réservé aux découvertes majeures, mais nous l’utilisons pour désigner :

L’innovation radicale

L’innovation radicale introduit une technologie ou une idée entièrement nouvelle, qui n’était pas disponible jusqu’à présent. L’invention de la lampe à incandescence (produisant de la lumière en faisant passer de l’électricité dans un filament) a été une avancée majeure par rapport à la lumière produite en brûlant de l’huile ou du kérosène. Le format MP3 a permis la compression de la musique de manière à permettre un stockage facile sur des disques durs et de la transmettre via Internet, offrant ainsi une manière sensiblement différente des CD ou vinyles de stocker de la musique.

L’innovation incrémentale

Elle améliore un produit ou procédé existant, de manière cumulative. Après qu’Edison et Swan eurent breveté leurs conceptions des ampoules à lampe incandescente en 1880 et commencé à travailler ensemble en 1883, les améliorations successives du filament générant la lumière ont été des innovations incrémentales dans l’éclairage. Vous avez déjà découvert l’amélioration incrémentale de la machine à tisser (spinning jenny) – l’une des inventions majeures de la Révolution industrielle – dotée initialement de seulement huit broches pour finir par en avoir plusieurs centaines.5 6

Dans les précédentes unités, vous avez déjà étudié plusieurs des concepts utiles à l’étude de l’innovation. Ils sont répertoriés dans la Figure 21.1 et vous les rencontrerez de nouveau tout au long de cette unité. Avant de continuer, assurez-vous de comprendre ces concepts.





  
    
      	Concepts
      	Dans les unités précédentes
    

  
  
    
      	Rentes d’innovation
      	1, 2
    

    
      	Externalités et bien publics
      	4, 12
    

    
      	Interactions stratégiques
      	4, 5, 6
    

    
      	Droits de propriété (incluant la propriété intellectuelle)
      	1, 2, 5, 12
    

    
      	Économies d’échelle
      	7
    

    
      	Compléments et substituts
      	7, 16
    

    
      	Gains mutuels et conflits sur leur répartition
      	5
    

    
      	Destruction créatrice
      	2, 16
    

    
      	Institutions et normes sociales
      	4, 5, 16
    

  





Figure 21.1 
Concepts relatifs à l’innovation déjà étudiés.







	rentes d’innovation
	Surplus de profits par rapport au coût d’opportunité du capital qu’un innovateur génère en introduisant une nouvelle technologie, structure organisationnelle ou stratégie de marketing. Connu également sous le terme : rentes schumpétériennes.



Rappelez vous que, d’après l’Unité 2, au prix en vigueur, une entreprise qui introduit une innovation réussie obtient un profit supérieur à celui des autres entreprises, c’est ce qu’on appelle une rente d’innovation. Sur la Figure 21.2, on a représenté les coûts de recherche, de développement et de déploiement d’une innovation ainsi que la rente d’innovation (profits supérieurs au coût d’opportunité du capital) associée à une même invention fructueuse.

Diffusion

La perspective de ces rentes d’innovation entraîne d’autres acteurs à essayer de copier l’invention. S’ils réussissent, les rentes d’innovation temporaires finissent par être dissoutes par la concurrence. À l’issue du processus d’imitation, l’innovateur initial reçoit uniquement de quoi couvrir le coût d’opportunité du capital, ramenant les profits économiques à zéro.

Les derniers arrivés peuvent aussi être poussés à adopter l’innovation car les prix plus faibles qui résultent d’une large adoption des nouvelles méthodes menacent de faillite ceux qui conservent l’ancienne technologie. Une entreprise qui n’innove pas fera des profits économiques négatifs, c’est-à-dire que ses recettes ne seront pas suffisantes pour couvrir le coût d’opportunité du capital. La carotte et le bâton, à travers la promesse de rentes d’innovation et la menace de faillite si l’entreprise échoue face aux autres innovateurs, se sont révélés être une force puissante pour réduire la quantité de travail nécessaire à la production des biens et services, augmentant ainsi nos niveaux de vie.




            [image: Coûts et rentes associés à l’innovation ]



Figure 21.2 
Coûts et rentes associés à l’innovation.







	technologies à usage général
	Avancées technologiques ayant des applications à de nombreux secteurs, qui peuvent rapidement être améliorées et engendrent d’autres innovations. Les technologies de l’information et de la communication (TIC) et l’électricité sont deux exemples classiques.



Bien qu’il y ait eu des inventions tout au long de l’Histoire, l’accélération du processus d’innovation a commencé en Angleterre vers 1750 (comme nous l’avons vu dans l’Unité 2), avec de nouvelles technologies majeures introduites dans le textile, l’énergie et les transports. Cela ne s’est pas arrêté avec la Révolution industrielle. De nouvelles technologies importantes ayant des applications dans de nombreuses industries, telles que la machine à vapeur, l’électricité et les transports (canaux, chemins de fer, automobiles, avions), sont appelées technologies à usage général.

William Nordhaus, un économiste dont l’analyse du taux d’actualisation appliqué aux problèmes environnementaux vous a été présentée dans l’Unité 20, a estimé la vitesse de calcul en utilisant un indice prenant la valeur 1 pour la vitesse de calcul à la main (comme diviser un nombre par un autre). Par exemple, en 1920, un maître japonais utilisant un abaque pouvait réaliser des calculs 4,5 fois plus rapidement que ne pouvait le faire à la main une personne compétente en mathématiques. Cette différence a probablement été constante pendant des siècles, car l’abaque est un instrument de calcul ancien.

Cependant, aux alentours de 1940, la vitesse de calcul s’est envolée. L’IBM 1130 introduit en 1965 était 4 520 fois plus rapide que le calcul à la main (et comme vous pouvez le voir, il est en dessous de la droite de régression pour les données à partir de 1920).
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Figure 21.3 
Innovation en puissance de calcul : indice de vitesse de calcul. Certains exemples spécifiques sont indiqués en couleur et labellisés.
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William D. Nordhaus. 2007. ‘Two Centuries of Productivity Growth in Computing’. The Journal of Economic History 67 (01), Indice mis à jour en 2010.







	système d’innovation
	Les relations entre les entreprises privées, les gouvernements, les institutions éducatives, les scientifiques individuels et les autres acteurs impliqués dans l’invention, la modification et la diffusion de nouvelles technologies, et la façon dont ces interactions sociales sont régies par une combinaison de lois, de politiques publiques, de connaissances et de normes sociales en vigueur.



L’entrée la plus récente sur la Figure 21.3, le super-ordinateur SiCortex, réalise un milliard de calculs à la seconde. C’est plus qu’un quadrillion (comptez les zéros) de fois plus rapide que vous et c’est bien au-dessus de la droite de régression pour les données à partir de 1920 : le processus ne semble donc pas ralentir.

Mais comme l’encadré « Quand les économistes ne sont pas d’accord » l’indique, les ingénieurs et les économistes ne sont pas d’accord sur le fait de savoir si les améliorations de calcul ou d’autres technologies vont se poursuivre à la vitesse donnée par le graphique de Nordhaus ou si elles vont retourner au rythme plus modeste qui a prévalu sur une bien plus longue période.7

La ligne discontinue sur la Figure 21.2 illustre une théorie simple de l’innovation et de la diffusion du progrès technique. Elle éclaire la manière dont les rentes d’innovation, les coûts d’innovation et la copie d’innovations sont reliés du point de vue de l’entreprise ou de l’individu qui veut développer un nouveau produit ou procédé.

Pour comprendre ce processus, nous devons comprendre les déterminants des inventions, la manière dont les coûts et les rentes sont fixés et le moment auquel le processus de copie prend place. Il nous faut donc aller au-delà du point de vue de l’entreprise unique de la Figure 21.2, et envisager l’innovation comme le résultat d’interactions entre les entreprises, l’État, les institutions éducatives et beaucoup d’autres acteurs présents au sein du système d’innovation.


  Quand les économistes ne sont pas d’accord La fin de la révolution technologique permanente ?

  Nous avons commencé l’Unité 1 avec la Révolution industrielle, la révolution capitaliste et la crosse de hockey de l’histoire montrant le progrès technologique rapide. Dans l’Unité 2, nous avons expliqué comment ces avancées se sont traduites par des améliorations du bien-être. Et nous venons de voir la vitesse impressionnante (et potentiellement même croissante) à laquelle les technologies de calcul ont évolué.

  Dans l’Unité 16, nous avons étudié la tendance de long terme de l’économie à produire davantage de services par rapport aux biens. Si la productivité dans les services croît plus lentement que la productivité industrielle, la transition des biens vers les services réduit la croissance de la productivité globale dans l’économie.

  Cela va-t-il limiter la capacité du progrès technique à augmenter la productivité du travail au rythme qui a prévalu depuis la Révolution industrielle et en particulier pendant l’Âge d’or du capitalisme ? Il semble pertinent de commencer cette unité par le désaccord des économistes s’agissant de la fin de la révolution technologique « permanente ».
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Figure 21.4 
Taux de croissance de la productivité sur le long terme (1400–2013).
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  La Figure 21.4 présente les meilleures données disponibles sur les progrès de la productivité du travail au Royaume-Uni depuis 1400 et également aux États-Unis pour la période durant laquelle les États-Unis étaient le leader mondial dans le domaine technologique. Robert Gordon, un économiste spécialiste de la croissance et de la productivité, a beaucoup écrit sur la croissance de la productivité et ses effets, en particulier dans le premier chapitre de son livre The Rise and Fall of American Growth. Il mit en évidence le déclin du taux de croissance de la productivité à la fin de la période présentée sur le graphique.

  Gordon pense que la période de croissance rapide de la première moitié du 20e siècle est révolue et qu’une croissance plus faible nous attend. Au contraire, Erik Brynjolfsson et Andrew McAfee, tous deux économistes, affirment que la technologie numérique marque le commencement d’un « deuxième âge des machines ». Dans une vidéo de la télévision suisse et sa seconde partie, ils présentent leur point de vue.




  Exercice 21.2 La révolution technologique permanente

  Utilisez toutes les sources ci-dessous, ainsi que l’article du New York Times de Thomas Edsall (« Boom or Gloom ») et celui de Lee Koromoki dans le PBS Newshour « Are the best days of the U.S. economy over » pour répondre aux questions suivantes :

  
    	Selon Gordon, Brynjolfsson et McAfee, quels sont les facteurs autres que l’innovation technologique qui ont un effet sur le taux de croissance du PIB par tête ? Pour quelle raison les innovations d’aujourd’hui pourraient prendre du temps pour se traduire sur le taux de croissance de l’économie ?

    	Évaluez dans quelle mesure la croissance du PIB par tête mesure l’effet de l’innovation ? Suggérez d’autres approches pour mesurer les effets de l’innovation.

    	Selon Brynjolfsson et McAfee, comment le progrès technologique affecte-t-il les inégalités ? Utilisez les données et modèles des Unités 16 et 19 pour établir si vous êtes d’accord avec l’analyse par Brynjolfsson et McAfeee de la relation entre progrès technique et inégalités.

    	Dans cette unité, nous discutons comment les politiques publiques et les institutions peuvent aider le processus d’innovation. Comment les politiques publiques et les institutions peuvent-elles aussi aider l’économie à s’ajuster aux effets de l’innovation ?

  




  Question 21.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations concernant l’innovation est correcte ?

  
    	Une innovation est le développement de nouvelles méthodes de production et de nouveaux produits. Leur diffusion n’est pas de l’innovation.

    	On parle d’innovation de produit quand une entreprise produit un bien ou service à un coût plus faible que ses concurrents.

    	On parle d’innovation de processus quand une entreprise produit un bien nouveau à un coût qui attire les acheteurs.

    	L’innovation comprend l’invention et la diffusion.

  

  
    	La diffusion de l’invention fait aussi partie de l’innovation.

    	Il s’agit de l’innovation de processus.

    	Il s’agit de l’innovation de produit.

    	C’est la définition de l’innovation.

  



21.2 Systèmes d’innovation

Les activités innovantes ne sont pas réparties équitablement dans le monde, ni même au sein d’un pays. Pensez par exemple à la Silicon Valley en Californie, qui était à l’origine une région agricole paisible nichée dans la Santa Clara Valley. La Silicon Valley a obtenu son surnom quand des entreprises à forte croissance spécialisées dans l’informatique et la conception de semi-conducteurs s’y sont établies, plus tard rejointes par des innovateurs en biotechnologies. En 2010, dans une seule zone postale américaine (code ZIP 95054) au centre de la Silicon Valley, 20 000 brevets étaient enregistrés. Les avocats spécialistes des brevets se regroupent dans cette partie de Santa Clara. Si cette petite zone de 16,2 km2 était un pays, elle aurait été classée à la 17e place mondiale en matière de brevets en 2010.8

La multiplication des brevets dans la Silicon Valley est une illustration du volume de sa production qu’on appelle la connaissance codifiée, c’est-à-dire la connaissance qui peut être écrite. Cependant, la plupart des connaissances produites ne peuvent pas être écrites, ou du moins pas exactement. Ces connaissances non codifiables sont appelées connaissances tacites.

La différence entre connaissance codifiée et connaissance tacite peut être illustrée de la manière suivante : la recette pour un gâteau peut être écrite et donc constitue de la connaissance codifiée, mais être capable de lire la recette et de la suivre exactement ne vous donnera pas la réputation d’être un cuisinier extraordinaire. En revanche, la connaissance tacite d’un chef exceptionnel n’est pas quelque chose que vous pourrez facilement écrire dans un livre.


	connaissance codifiée
	Connaissance qui peut être écrite sous une forme qui permet sa compréhension par des tiers et est reproductible, comme la formule chimique d’un médicament. Voir également : connaissance tacite.
	connaissance tacite
	Connaissance faite de jugements, de savoir-faire et des autres compétences des individus participant au processus d’innovation. Ce type de connaissance ne peut pas être précisément écrit. Voir également : connaissance codifiée.



L’importance de la connaissance tacite est démontrée par la destruction et la ré-émergence de l’industrie chimique allemande. Après la Première Guerre mondiale, et de nouveau après la Seconde Guerre mondiale, les entreprises chimiques allemandes ont vu leurs usines en Allemagne détruites et leurs locaux aux États-Unis et en Grande-Bretagne expropriés. Il leur resta uniquement le personnel essentiel.

Si toute la connaissance nécessaire pour bâtir une industrie chimique moderne était codifiée, il n’y aurait pas eu de raison particulière pour que l’Allemagne retrouve sa position de leader de ce domaine. N’importe quel pays doté de nombreux scientifiques et ingénieurs auraient pu créer l’industrie en utilisant la connaissance codifiée disponible, un peu comme un cuisinier suivant une recette. En utilisant leur savoir-faire et leur expérience (leur connaissance tacite), les entreprises allemandes ont cependant réussi à retrouver des positions dominantes sur certains marchés.

La Silicon Valley est aussi bien reconnue pour sa connaissance tacite que pour sa connaissance codifiée brevetée. Cette concentration extraordinaire d’entreprises innovantes reflète l’importance des externalités et des biens publics dans la production et l’application de nouvelles technologies. Les deux mots « Silicon Valley » ne désignent plus seulement un endroit ; ils représentent maintenant une manière particulière de susciter l’innovation. La Silicon Valley est désormais associée à un système d’innovation.

Un système d’innovation inclut aussi bien les institutions légales qui protègent la connaissance codifiée et régissent la facilité avec laquelle les détenteurs de connaissance tacite se déplacent entre entreprises que les institutions financières, telles que les fonds de capital-risque, les banques et les entreprises technologiques, qui vont financer des projets visant à commercialiser des inventions.

Des pays différents offrent des systèmes d’innovation différents, qui évoluent souvent avec les domaines dans lesquels ces pays se spécialisent. Par exemple, l’innovation radicale est plus présente aux États-Unis, où les travailleurs peuvent facilement se déplacer entre les entreprises et où le capital-risque est très développé, tandis que l’innovation incrémentale est plus présente en Allemagne, où les liens des travailleurs avec leurs entreprises sont plus forts et où le financement de l’innovation se fait davantage via des profits non redistribués et les banques que via des fonds de capital-risque.


	clauses contractuelles de non-concurrence
	Un contrat de travail incluant une disposition ou un accord interdisant au salarié de quitter son entreprise pour rejoindre un concurrent. Cela peut réduire l’option de réserve du travailleur, diminuant le salaire que l’employeur a besoin de lui payer.



Même au sein des États-Unis, la Silicon Valley était une exception. Pendant les années 1960, la Silicon Valley n’était qu’un petit joueur de l’industrie technologique comparée à la concentration autour de la Route 128, près de Boston (Massachusetts), qui bénéficiait de la proximité de Harvard et du MIT. Mais la Route 128 différait de la Silicon Valley sur des points importants, comme l’usage des clauses de non-concurrence dans les contrats, qui interdisaient à quiconque quittant une entreprise d’être embauché dans une entreprise concurrente, afin de protéger l’innovation de l’entreprise :


  	L’État du Massachusetts faisait appliquer des clauses de non-concurrence : cela a ainsi limité la mobilité inter-entreprises et le partage d’information qui aurait pu en découler.

  	L’État de Californie a choisi de prendre la direction opposée : il a interdit les clauses de non-concurrence, en stipulant que « tout contrat selon lequel quiconque est empêché d’exercer un métier, une profession ou un commerce légal [était] […] nul ». La rotation des ingénieurs entre les entreprises de la Silicon Valley a ainsi soutenu la diffusion rapide des nouvelles connaissances entre ces entreprises.



Le système d’innovation de la Silicon Valley

Pourquoi l’innovation est-elle concentrée dans la Silicon Valley ? Les institutions et les incitations se renforcent mutuellement pour produire un cluster d’innovation radicale. Le modèle de la Silicon Valley est un modèle d’entrepreneurs, d’investisseurs et d’employés très mobiles reliés au sein d’une petite aire géographique et soutenus par les institutions éducatives et par l’État.9 10

Le système de la Silicon Valley est caractérisé par :


  	Des entreprises innovantes : la plupart des innovations apparaissent dans des entreprises spécialisées dans la production de nouvelles méthodes ou produits (jeunes entreprises innovantes ou start-ups), plutôt que dans des entreprises existantes produisant des biens et des services.

  	D’autres institutions innovantes : dans le cadre d’un partenariat noué au début du 20e siècle, deux universités, l’une publique (université de Californie à Berkeley), l’autre privée (université Stanford), travaillent en lien étroit avec des entreprises pour commercialiser des innovations. Un parc industriel a été établi en 1951 à Stanford avec des entreprises majeures telles que General Electric, IBM et Hewlett Packard. Des laboratoires de R&D publics, privés ou universitaires sont situés dans la Vallée, comme le centre de R&D de Walmart, le géant des supermarchés.

  	L’État : la recherche militaire en électronique et en physique des hautes énergies, commençant lors de la préparation à la Seconde Guerre mondiale, était financée par les universités et les entreprises privées de la région. Pendant la Guerre Froide (de la fin de la Seconde Guerre mondiale jusqu’aux années 1990), cela a continué avec Lockheed Missiles and Space, le plus gros employeur de la Vallée. Un changement législatif en 1980, le Bayh-Dole Act, a permis aux universités de devenir propriétaires de leurs résultats et de les commercialiser, même en cas d’aide financière accordée par le gouvernement fédéral. Cela attira des investisseurs privés dans le réseau.

  	Des normes sociales : une norme sociale favorisant les comportements à risque élevé et fort rendement – qui, pour certains, trouve son origine dans le déferlement au 19e siècle en Californie de spéculateurs en quête d’or – soutient une culture d’entrepreneuriat en série. Les innovateurs qui échouent peuvent recommencer avec une nouvelle idée. Des taux de faillite élevés et d’autres facteurs favorisant une mobilité des employés inter-entreprise permettent de diffuser la connaissance tacite acquise dans une entreprise entre les autres entreprises. Certains en ont conclu que le partage fortuit de l’information entre les entreprises était la clé du succès de la Silicon Valley.

  	Finance : les entrepreneurs présentent leur projet à des investisseurs en capital-risque à un stade assez précoce. Quand ceux-ci décident d’investir et de prendre une participation substantielle dans le capital de l’entreprise, généralement pour une période de douze à dix-huit mois, cela crée une incitation forte pour la start-up à croître rapidement et, en cas de succès, cela signifie que l’investisseur en capital-risque peut se retirer avec un taux de profit élevé. Le modèle de création d’une start-up est un cycle rapide de présentation d’une idée d’entreprise fondée sur la commercialisation d’une invention à des investisseurs, suivie par le recrutement d’employés clés (souvent avec des rémunérations indexées sur la valeur de l’entreprise une fois vendue), la croissance du marché et la recherche de nouveaux financements. Les fondateurs, investisseurs et employés ont tous conscience que l’échec est probable. Les investisseurs réalisent néanmoins des bénéfices. Les rares investissements à succès produisent des rendements importants qui compensent les nombreuses pertes.



Le système d’innovation allemand

L’innovation aux États-Unis est concentrée dans les industries dont les brevets se réfèrent massivement à des articles scientifiques. C’est un indicateur d’innovation radicale. Au contraire, les industries allemandes ayant une forte réussite à l’exportation reposent sur une innovation incrémentale, où les brevets citent beaucoup moins d’articles scientifiques et où la connaissance tacite tend à être plus importante. Les réseaux sont également cruciaux pour le système d’innovation allemand, mais ils fonctionnent différemment de ceux qui sont à l’œuvre dans la Silicon Valley. Comme la Silicon Valley, l’innovation est concentrée géographiquement, avec des centres autour de Munich et Stuttgart en Allemagne du sud-ouest.

Le système allemand est caractérisé par :


  Lisez l’introduction de : Peter A. Hall and David Soskice. 2001. Varieties of Capitalism: The Institutional Foundations of Comparative Advantage. New York, NY: Oxford University Press.




  	Des entreprises innovantes : l’innovation incrémentale apparaît dans les grandes et moyennes entreprises à longue durée de vie en Allemagne et repose sur des relations de long terme entre employeurs et travailleurs, entre entreprises et banques et entre entreprises liées à la fois par des relations de production et par des liens de contrôle et de propriété. Pour réussir à introduire une nouvelle technologie, les entreprises font face à de nombreux problèmes de coordination, que des relations de coopération aussi bien que de concurrence avec les employés, les autres entreprises et les banques aident souvent à résoudre.

  	Un État : l’État soutient la formation de travailleurs très qualifiés à travers un système d’apprentissage, supervisé par les branches industrielles. Ce système réduit les coûts de formation pour les entreprises et garantit une formation de haute qualité. Les apprentis y contribuent en acceptant de faibles salaires pendant leur formation. Les grandes entreprises sont obligées d’avoir des conseils élus pour représenter les travailleurs dans les négociations avec les dirigeants. Ils aident à trouver les moyens d’exploiter tous les gains mutuels et de distribuer ces gains d’une manière acceptable pour tous.

  	Des innovateurs : des travailleurs qualifiés sont nécessaires pour l’introduction réussie d’innovations de procédé et de produit. Pour rendre cela possible, les jeunes gens doivent être assurés d’un emploi de longue durée à salaire élevé avant de vouloir s’engager dans des apprentissages de plusieurs années. De même, les travailleurs qui produisent des innovations qui pourraient aboutir à des suppressions d’emploi doivent être assurés qu’ils ne vont pas perdre leur emploi en conséquence. Le système d’apprentissage résout ces problèmes de bien des manières. Comme cela a été mentionné précédemment, l’État soutient et subventionne des apprentissages de haute qualité. Ces formations sont également certifiées. Cela assure aux apprentis que leurs compétences ont de la valeur hors de leur entreprise, améliorant alors leur position de réserve en cas de perte d’emploi et aidant à garantir des salaires élevés tant que l’emploi est conservé.

  	Des normes sociales : l’innovation incrémentale (par exemple, dans l’industrie automobile) requiert des standards communs à un secteur afin de rendre les transferts de technologie plus faciles. Les relations de long terme et l’existence de participations croisées entre entreprises sont essentielles pour faciliter les transferts de technologie, parce que les contrats de travail longs rendent bien moins communs les transferts de technologie qui ont lieu quand les travailleurs passent d’une entreprise à l’autre, comme dans la Silicon Valley. De même, la garantie que les travailleurs bien formés d’une entreprise ne seront pas recrutés agressivement par les autres entreprises n’est pas légale, mais maintenue par des normes qui sont largement respectées par des entreprises qui par ailleurs sont en forte concurrence entre elles.

  	Finance : le système de propriété des grandes entreprises allemandes est très différent de celui en place aux États-Unis ou au Royaume-Uni. Les rachats sont plus faciles aux États-Unis ou au Royaume-Uni et permettent de rapides changements dans l’utilisation des actifs d’une entreprise. C’est parce que la propriété des entreprises est beaucoup plus concentrée en Allemagne qu’il est virtuellement impossible qu’un rachat hostile (c’est-à-dire auquel s’opposerait la direction) se produise. Ainsi, cela permet de construire des collaborations technologiques de long terme entre entreprises et de définir plus facilement des normes sectorielles. Le financement de l’innovation en Allemagne provient de l’autofinancement (profits non distribués aux actionnaires) et des prêts bancaires. Le financement de long terme donne une assurance aux apprentis qui investissent dans l’acquisition de compétences spécifiques à l’entreprise, ainsi qu’aux autres entreprises qui investissent dans des développements technologiques connexes.



La Figure 21.5 compare les deux systèmes. Tous deux ont du succès, mais de manière différente. Les entreprises de la Silicon Valley dominent les technologies numériques (TIC) importantes associées aux technologies à usage général les plus récentes, alors que les entreprises allemandes qui forment leur système d’innovation particulier ont réussi à maintenir bien plus d’emplois bien payés dans l’industrie, en dépit de la concurrence, par rapport aux États-Unis ou à n’importe quel pays en dehors d’Asie orientale.
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Figure 21.5 
Deux systèmes d’innovation : Silicon Valley et Allemagne.






Économie des systèmes d’innovation

Une innovation efficace peut contribuer à augmenter les niveaux de vie, en augmentant l’ensemble des produits disponibles pour les consommateurs et en réduisant le prix de produits existants. Cependant, de nombreux pays connaissent des difficultés à innover. L’économiste Lisa Cook, de l’Université d’État du Michigan, se demande pourquoi la transition vers le capitalisme en Russie dans les années 1990 n’a pas déclenché une vague d’innovation. Elle documente les inventions de la fin du 19e siècle apportées par des inventeurs afro-américains, notamment des masques à gaz, des feux de circulation et de la technologie des ampoules électriques. Elle explique comment cette vague d’innovations a été interrompue par une vague d’attaques et de violence collective anti-Noirs. Ses observations des conditions politiques et économiques dans lesquelles l’innovation peut prospérer sont pertinentes pour comprendre les grandes différences qui existent aujourd’hui à travers le monde quant au degré d’innovation.


    
        

        
    

    
        Dans notre vidéo « Économiste en action », Lisa Cook explique ce qui stimule ou tue l’innovation.
    



Comparez le niveau d’innovation dans les économies capitalistes au niveau d’innovation dans les économies planifiées de l’Union soviétique et de ses alliés pendant le 20e siècle. Dans une liste de 111 innovations majeures en matière de produits et de procédés non militaires entre 1917 et 1998, une seule – le caoutchouc synthétique – provient des pays du bloc soviétique. Les chercheurs ont suggéré qu’un facteur important ayant contribué à l’effondrement des économies planifiées soviétiques fut l’érosion de la légitimité du pouvoir du parti communiste due à son échec en matière d’innovation concernant les biens de consommation.11

Les systèmes d’innovation capitalistes à succès de la Silicon Valley et de l’Allemagne ont deux choses en commun :


  	Le système d’innovation n’est pas fondé sur la créativité individuelle : une seule entreprise ou un seul inventeur dépend des relations entre tous les acteurs – propriétaires, employés, gouvernements et sources de financement. Les régions ne disposant pas de ces réseaux de soutien réussissent moins à innover ;

  	Il y a tout à la fois une main qui guide et une « main invisible » : les systèmes d’innovation à succès supposent une recherche concurrentielle du profit entre individus et entreprises, mais l’État joue aussi un rôle essentiel – les contrats militaires dans la Silicon Valley ou la formation des travailleurs en Allemagne, par exemple.



Dans les trois prochaines sections, nous allons explorer les trois aspects de l’invention et de la diffusion qui font de l’innovation un défi pour les politiques publiques. Nous verrons aussi pourquoi il a été si difficile pour certaines régions de reproduire les systèmes d’innovation de la Silicon Valley ou de l’Allemagne.


	effet externe
	Un effet positif ou négatif d’une production, consommation ou d’une autre décision économique sur un autre individu ou plusieurs, qui n’est pas spécifié comme actif ou passif dans un contrat. L’effet est dit externe car l’effet en question est extérieur au contrat. Connu également sous le terme : externalité. Voir également : contrat incomplet, défaillance du marché, bénéfice externe, coût externe.
	bien public
	Un bien dont l’usage par un individu ne limite pas sa disponibilité pour les autres. Connu également sous le terme : bien non rival. Voir également : bien public non exclusif, bien artificiellement rare.
	économies d’échelle
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production fait plus que doubler le niveau de la production. La forme de la courbe de coût moyen à long terme de l’entreprise dépend non seulement des rendements d’échelle dans la production mais également de l’effet d’échelle sur les prix que l’entreprise paye pour ses facteurs de production. Connu également sous le terme : rendements d’échelle croissants. Voir également : déséconomies d’échelle.



Ces aspects sont :


  	Les externalités et le problème de coordination entre innovateurs : l’invention réussie d’une entreprise a presque toujours des effets soit positifs, soit négatifs sur la valeur des investissements des autres entreprises dans le processus d’innovation. Les propriétaires d’une entreprise qui sont uniquement préoccupés par leurs profits ne vont pas réussir à prendre en compte ces externalités.

  	Les biens publics : l’innovation peut être vue comme la production de connaissances nouvelles par l’usage d’une combinaison de connaissances anciennes et de créativité. Le fait que la plupart des formes de connaissances soient non rivales – les rendre disponibles à un utilisateur supplémentaire ne signifie pas qu’un utilisateur actuel en sera dépossédé – fait du processus d’innovation un processus qui utilise des biens publics pour produire d’autres biens publics.

  	Les économies d’échelle et une concurrence où le gagnant remporte tout : ce qui est efficace doit être grand, quand il s’agit d’une économie fondée sur la connaissance. Les coûts moyens diminuent lorsque la quantité de biens ou de services fournis augmente et cela signifie que les entreprises qui entrent les premières sur un marché peuvent souvent conquérir l’ensemble de ce marché, du moins temporairement.



Rappelez-vous que d’après l’Unité 12, ces trois caractéristiques sont toutes sources de défaillances de marché. Laisser simplement la concurrence sur le marché réguler le processus d’innovation ne va en général pas aboutir à un résultat efficace. Ces trois aspects du processus d’innovation représentent ainsi un défi pour les États qui tentent de faire face à ces défaillances de marché. En effet, les pouvoirs publics manquent généralement des informations (ou de la motivation) nécessaires pour développer des politiques publiques appropriées.

Dans ce qui suit, nous commençons avec un modèle permettant d’étudier le problème des externalités et de la coordination entre les innovateurs, et réduit à seulement deux entreprises envisageant d’investir ou non dans des innovations et un gouvernement pouvant intervenir pour aider le processus d’innovation.


  Exercice 21.3 Comparaison des systèmes d’innovation

  Dans cette unité, nous avons comparé les systèmes d’innovation de la Silicon Valley et de l’Allemagne.

  Lequel de ces deux systèmes vous paraît le plus à même d’être introduit et de réussir dans le pays ou la région que vous habitez ? Pourquoi ? (Si vous êtes en Allemagne, le système de la Silicon Valley fonctionnerait-il chez vous ? Si vous êtes en Californie, le système allemand fonctionnerait-il chez vous ?)




  Question 21.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations concernant les systèmes d’innovation de la Silicon Valley et de l’Allemagne est correcte ?

  
    	Le système d’innovation de la Silicon Valley est considéré comme bien plus efficace que le système d’innovation allemand.

    	Les systèmes d’innovation allemand et de la Silicon Valley reposent tous deux sur les universités pour fournir des diplômés très qualifiés et donc bien rémunérés.

    	Les succès des systèmes d’innovation allemand et de la Silicon Valley sont tous deux dus aux relations entre tous les acteurs (propriétaires, employés, États, financeurs) qui favorisent l’innovation.

    	Les systèmes d’innovation allemand et de la Silicon Valley bénéficient tous les deux d’un haut niveau de financement par le capital-risque, dont la tolérance élevée à l’échec d’entreprises soutient une culture entrepreneuriale.

  

  
    	Les deux systèmes, bien que très différents, sont tous les deux considérés comme des réussites. Les entreprises de la Silicon Valley dominent les technologies essentielles de l’information et de la communication, tandis que les entreprises allemandes ont réussi à maintenir un niveau bien plus élevé d’emplois industriels bien rémunérés malgré la concurrence mondiale.

    	Bien que cette affirmation soit vraie pour la Silicon Valley, les travailleurs en Allemagne sont formés par des années en apprentissage, avec de faibles salaires.

    	Comme c’est expliqué dans le texte.

    	Le financement de l’innovation en Allemagne vient de l’autofinancement et de prêts bancaires, qui permettent d’investir dans des compétences plus spécifiques à chaque industrie.

  



21.3 Externalités : compléments, substituts et coordination


	compléments
	Deux biens pour lesquels la hausse du prix de l’un cause une réduction de la quantité demandée de l’autre. Voir également : substituts.
	substituts
	Deux biens pour lesquels la hausse du prix de l’un cause une augmentation de la quantité demandée de l’autre. Voir également : compléments.



Les innovations envisagées par une entreprise vont généralement soit augmenter, soit diminuer le niveau de profit des autres entreprises et affecter leurs choix en termes d’innovation. Pensez simplement à deux entreprises, chacune envisageant des innovations qui sont :


  	Complémentaires : la valeur d’une innovation dépend de la présence d’une autre innovation. Les boîtes de conserve furent inventées pour stocker de la nourriture en 1810 par Peter Durand, un marchand britannique et la première usine fabriquant les boîtes de conserve commença la production en 1813. Cependant, les boîtes étaient très difficiles à ouvrir et ne furent pas largement utilisées avant 1858, quand Ezra Warner inventa un ouvre-boîte simple à utiliser.

  	Substituables : les deux innovations prises séparément ont une valeur, mais qui diminue quand l’autre innovation a déjà eu lieu. Un bon exemple est celui de la guerre des formats vidéo, pendant les années 1980, entre deux standards concurrents : VHS et Betamax. Les vidéos réalisées avec l’un ne pouvaient pas être lues avec un lecteur fait pour lire l’autre. Betamax de Sony ou VHS de JVC aurait constitué un bon format pour stocker des vidéos sur cassette, mais le lancement simultané des deux technologies a mené à une rivalité coûteuse.



En l’absence de politiques publiques explicites ou de moyens de coordination privés entre les entreprises, les défis posés par des innovations complémentaires ou substituables sont assez différents :


  	Quand les innovations potentielles sont complémentaires : elles ne sont pas toujours réalisées malgré un bénéfice social et des profits pour les entreprises si les deux avaient été introduites.

  	Quand les innovations potentielles sont substituables : parfois, les deux innovations apparaissent en même temps, alors qu’une seule innovation aurait été plus profitable socialement et économiquement à toutes les entreprises impliquées. La concurrence entre des substituts peut imposer un coût élevé aux deux innovateurs.



Nous pouvons utiliser la théorie des jeux pour comprendre comment deux entreprises potentiellement innovantes interagissent stratégiquement et montrer pourquoi ces différents problèmes surviennent et pourquoi ils peuvent être difficiles à résoudre (il serait peut-être préférable que vous revoyiez l’introduction à la théorie des jeux de l’Unité 4).

Innovations complémentaires

Imaginez deux entreprises hypothétiques : Plugcar, qui hésite à développer une nouvelle voiture électrique, et Netflex, qui compare les coûts et les bénéfices estimés suite à un investissement dans un réseau mobile d’échanges de batteries. Comme précédemment, la présence de Netflex donne plus de valeur à la décision de Plugcar, et vice versa, de telle sorte qu’elles sont complémentaires. Elles vont prendre leurs décisions (innover ou ne pas innover) indépendamment, mais connaissent les pertes et gains qui vont résulter de chacun des quatre résultats possibles. Ceux-ci sont indiqués dans la matrice des gains ci-dessous. Le joueur en ligne est Plugcar et ses gains sont indiqués en premier dans chaque cellule ; le joueur en colonne est Netflex et ses gains sont indiqués en dernier dans chaque cellule. Les nombres positifs sont des profits pour l’entreprise, les nombres négatifs, des pertes.





            [image: Décision d’innover quand les produits sont complémentaires. ]



Figure 21.6 
Décision d’innover quand les produits sont complémentaires.









            [image: Commencez avec le joueur en ligne : Commencez avec le joueur en ligne et demandez-vous : « Quelle serait la meilleure réponse à la décision d’innover du joueur en colonne ? » ]



Commencez avec le joueur en ligne



Commencez avec le joueur en ligne et demandez-vous : « Quelle serait la meilleure réponse à la décision d’innover du joueur en colonne ? »









            [image: La meilleure réponse : La meilleure réponse serait Innover, car le gain est 1 plutôt que 0. Placez un point sur la cellule en haut à gauche. ]



La meilleure réponse



La meilleure réponse serait Innover, car le gain est 1 plutôt que 0. Placez un point sur la cellule en haut à gauche.









            [image: La réponse du joueur en ligne : Ensuite, demandez-vous quelle serait la meilleure réponse du joueur en ligne au choix du joueur en colonne de Ne pas innover : la réponse est Ne pas innover. Placez un point sur la cellule en bas à droite. ]



La réponse du joueur en ligne



Ensuite, demandez-vous quelle serait la meilleure réponse du joueur en ligne au choix du joueur en colonne de Ne pas innover : la réponse est Ne pas innover. Placez un point sur la cellule en bas à droite.









            [image: Le raisonnement du joueur en colonne : Maintenant, prenez la place du joueur en colonne. Quelle serait sa meilleure réponse à la stratégie Innover du joueur en ligne ? La réponse est Innover. Dessinez un cercle dans la cellule en haut à gauche – il y a maintenant un point au milieu d’un cercle. ]



Le raisonnement du joueur en colonne



Maintenant, prenez la place du joueur en colonne. Quelle serait sa meilleure réponse à la stratégie Innover du joueur en ligne ? La réponse est Innover. Dessinez un cercle dans la cellule en haut à gauche – il y a maintenant un point au milieu d’un cercle.









            [image: La réponse du joueur en colonne : Faites la même chose pour la réponse du joueur en colonne à la stratégie Ne pas innover du joueur en ligne. Il y a maintenant un point au milieu d’un cercle. ]



La réponse du joueur en colonne



Faites la même chose pour la réponse du joueur en colonne à la stratégie Ne pas innover du joueur en ligne. Il y a maintenant un point au milieu d’un cercle.









            [image: Trouver les équilibres de Nash : Partout où il y a un point à l’intérieur d’un cercle, il y a un équilibre de Nash, car cela indique que chaque joueur joue la meilleure réponse à ce que l’autre joueur fait. ]



Trouver les équilibres de Nash



Partout où il y a un point à l’intérieur d’un cercle, il y a un équilibre de Nash, car cela indique que chaque joueur joue la meilleure réponse à ce que l’autre joueur fait.








Imaginez que vous êtes Plugcar. Si vous n’innovez pas, vous obtenez zéro, indépendamment de ce que joue Netflex. Si vous savez que Netflex ne va pas introduire son produit, vous n’allez sûrement pas développer la Plugcar. Qu’en est-il si Netflex introduit son produit ? Si vous innovez, vous gagnez 1 en profit. Mais vous courrez aussi le risque d’avoir des pertes de 0,5 si Netflex n’innove pas.

À moins d’être vraiment certain(e) que Netflex va innover, vous pouvez décider qu’il y a de meilleures manières d’utiliser vos fonds. Si Netflex raisonne de la même manière, alors aucune entreprise ne va innover, tandis que si elles l’avaient fait, chacune en aurait profité.

Innovations substituables

Quand deux innovations sont substituables, nous avons le problème opposé. Un bon exemple est la guerre des formats vidéo pendant les années 1980 entre deux standards concurrents, le format VHS (pour « Video home system », système vidéo domestique, développé par Victor Company of Japan (JVC)) et le format Betamax de Sony. Comme indiqué plus haut, les supports vidéo utilisant un format ne pouvaient pas être lus sur des appareils prévus pour lire l’autre, de telle sorte que chaque entreprise avait un intérêt à ce que son format soit utilisé le plus largement possible.

Nous considérons à présent deux entreprises hypothétiques, inspirées par le cas Sony-JVC. La matrice des gains à laquelle elles font face est donnée par la Figure 21.7. JVC est le joueur en ligne et Sony le joueur en colonne. Comme auparavant, la première entrée dans chaque cellule est le gain pour le joueur en ligne.





            [image: Décision d’innover quand les produits sont substituables. ]



Figure 21.7 
Décision d’innover quand les produits sont substituables.









            [image: Commencez avec le joueur en ligne : Commencez avec le joueur en ligne et demandez-vous : « Quelle serait la meilleure réponse à la décision d’innover du joueur en colonne ? » ]



Commencez avec le joueur en ligne



Commencez avec le joueur en ligne et demandez-vous : « Quelle serait la meilleure réponse à la décision d’innover du joueur en colonne ? »









            [image: La meilleure réponse : La meilleure réponse serait Ne pas innover, car le gain est -0,5 plutôt que -1. Placez un point sur la cellule en bas à gauche. ]



La meilleure réponse



La meilleure réponse serait Ne pas innover, car le gain est -0,5 plutôt que -1. Placez un point sur la cellule en bas à gauche.









            [image: La réponse du joueur en ligne : Ensuite, demandez-vous quelle serait la meilleure réponse du joueur en ligne au choix du joueur en colonne de Ne pas innover : la réponse est Innover. Placez un point sur la cellule en haut à droite. ]



La réponse du joueur en ligne



Ensuite, demandez-vous quelle serait la meilleure réponse du joueur en ligne au choix du joueur en colonne de Ne pas innover : la réponse est Innover. Placez un point sur la cellule en haut à droite.









            [image: Le raisonnement du joueur en colonne : Maintenant, prenez la place du joueur en colonne. Quelle serait la meilleure réponse à la stratégie d’Innover du joueur en ligne ? La réponse est Ne pas innover. Dessinez un cercle dans la cellule en bas à gauche – il y a maintenant un point au milieu d’un cercle. ]



Le raisonnement du joueur en colonne



Maintenant, prenez la place du joueur en colonne. Quelle serait la meilleure réponse à la stratégie d’Innover du joueur en ligne ? La réponse est Ne pas innover. Dessinez un cercle dans la cellule en bas à gauche – il y a maintenant un point au milieu d’un cercle.









            [image: La réponse du joueur en colonne : Faites la même chose pour la réponse du joueur en colonne à la stratégie du joueur en ligne de Ne pas innover. Il y a maintenant un point à l’intérieur d’un cercle. ]



La réponse du joueur en colonne



Faites la même chose pour la réponse du joueur en colonne à la stratégie du joueur en ligne de Ne pas innover. Il y a maintenant un point à l’intérieur d’un cercle.









            [image: Trouver les équilibres de Nash : Partout où il y a un point à l’intérieur d’un cercle, il y a un équilibre de Nash car cela indique que chaque joueur joue la meilleure réponse à ce que l’autre joueur fait. ]



Trouver les équilibres de Nash



Partout où il y a un point à l’intérieur d’un cercle, il y a un équilibre de Nash car cela indique que chaque joueur joue la meilleure réponse à ce que l’autre joueur fait.








Si Sony était sûr que JVC innove, alors il risquerait une bataille coûteuse avec des pertes importantes en cas de victoire de JVC. Les gains dans la cellule supérieure gauche sont négatifs pour les deux entreprises, car les coûts de développement du nouveau produit et de la concurrence pour l’obtention des parts de marché ne sont pas compensés par la perspective incertaine des profits en cas de victoire. Évidemment, si Sony savait que JVC ne comptait pas investir, ou si Sony était sûr de gagner une bataille assez peu coûteuse grâce à son produit si tous les deux devaient investir, alors Sony devrait de façon très claire investir. Il serait le vainqueur qui rafle la mise en obtenant tous les profits, tout en infligeant des pertes à JVC.

Le résultat est qu’il y a parfois trop peu d’innovation pour le bien de la société quand les idées sont complémentaires et trop quand les innovations sont substituables.

Rôle des politiques publiques

Compléments

Si les gains de la matrice étaient connus de tous, alors un État avisé saurait que la case en haut à gauche (Innover, Innover) de la Figure 21.6 est le meilleur résultat pour la société. Il pourrait, dans le cas d’innovations complémentaires, accorder des subventions suffisantes pour que les deux entreprises préfèrent investir même si l’autre ne le fait pas. Ou, de manière plus raisonnable, il pourrait aider les deux entreprises à coopérer dans le processus d’innovation, en promettant de ne pas les attaquer au motif de pratiques anti-concurrentielles si la prise de décision coordonnée est interdite par la législation anti-collusion ou d’autres lois.

En réalité, mettre en place des politiques publiques permettant d’éviter un résultat défavorable est un défi bien plus important que ce que notre modèle simplifié peut suggérer. Il y aura probablement plus de deux innovateurs potentiels, avec de nombreux modèles proposés pour les voitures électriques et pour les systèmes de recharge. L’État devrait choisir quelles entreprises doivent coopérer, et les conditions dans lesquelles cette coopération aurait lieu. Dans ce cas, les entreprises auraient une incitation à dépenser des ressources pour influencer les décisions publiques (lobbying). Comme nous le verrons dans l’Unité 22, il y a de nombreuses raisons expliquant pourquoi les pouvoirs publics peuvent échouer à mettre en place un résultat socialement bénéfique dans des cas comme celui-là.

Les échanges privés peuvent avoir un rôle à jouer ici. Si les entreprises elles-mêmes ont de meilleures informations que l’État, elles peuvent mettre en place des accords privés. Il s’agit ici de l’équivalent de la négociation entre des entités économiques privées qui avait lieu dans l’Unité 12 pour offrir une alternative à la réglementation sur les désherbants chimiques.

Enfin, des entreprises avec des innovations potentiellement complémentaires peuvent accepter de fusionner afin que le problème de coordination des décisions d’innovation devienne interne à une seule entreprise.

Substituts et standards

Les substituts de la Figure 21.7 présentent des défis similaires aux politiques publiques. Il peut y avoir un grand nombre d’innovations substituables en concurrence. Le Betamax de Sony et la VHS de JVC n’étaient pas les seuls entrants dans les phases initiales de la guerre des formats. Les gouvernements peuvent manquer d’informations essentielles et peuvent être influencés par l’une des entreprises concurrentes.

Parfois, comme nous le verrons plus tard, la technologie de l’un des concurrents l’emporte sur l’autre : par exemple, Betamax finit par disparaître et VHS devint le standard universel pour les cassettes vidéo individuelles. Parfois, les entreprises d’une industrie appliquent les mêmes standards, car leur cohérence augmente la taille du marché et toutes en bénéficient. Un exemple est la manière dont l’industrie du transport a mis en place un standard pour la taille des containers transportés, qui permit aux camions et aux ports de devenir plus efficaces, et de réaliser ainsi des économies d’échelle.

Souvent cependant, les organismes du secteur public jouent un rôle important pour faciliter l’obtention d’accords entre l’ensemble des entreprises d’un secteur concernant les standards techniques. Il s’agit en général d’organes internationaux, tels que l’Union Internationale des Télécommunications ou la Commission européenne. L’Union européenne, par exemple, a aidé les entreprises de téléphonie mobile à s’accorder sur le standard GSM pour les combinés téléphoniques et les réseaux, permettant à tous les fabricants et opérateurs de bénéficier d’un réseau européen de téléphonie mobile à forte croissance et aux consommateurs de bénéficier de la possibilité d’appeler des personnes ayant souscrit un abonnement auprès d’autres opérateurs et de prix en baisse.


  Exercice 21.4 Compléments

  
    	Faites la liste de quelques paires d’innovations qui sont complémentaires, et d’autres qui sont substituables.

    	Dans le jeu de la Figure 21.6, avec quelle probabilité chaque entreprise devrait-elle savoir que l’autre entreprise choisira Innover, afin qu’Innover soit profitable pour elle-même ? Expliquez votre réponse. (Indice : comparez les gains espérés de choisir l’une ou l’autre des options, étant donné la probabilité x que l’autre entreprise choisisse Innover. Quelle fourchette de probabilités donnerait un gain espéré supérieur en choisissant Innover ?)

  




  Exercice 21.5 Substituts et compléments

  
    	Retournez à la Figure 4.16a et observez le jeu entre Bettina et Astrid, dans lequel elles choisissaient quel langage de programmation utiliser, C++ ou Java. Décrivez les similarités et les différences dans les stratégies, les gains et le résultat optimal de la Figure 4.16 par rapport au jeu Sony-JVC décrit ici.

    	Dans la Figure 21.7, pour que l’innovation soit profitable, avec quelle probabilité l’autre entreprise devrait-elle choisir Ne pas innover ?

  

  Faites maintenant l’hypothèse que les décisions dans les Figures 21.6 et 21.7 sont prises de façon séquentielle et non plus simultanément. Dans le cas de substituts (Sony et JVC), imaginez que JVC ait développé son produit et l’ait mis sur le marché (ou ait au moins convaincu Sony qu’il le ferait). Dans le cas de compléments (Plugcar et Netflex), faites l’hypothèse que Plugcar puisse convaincre Netflex qu’il va dans tous les cas mettre la nouvelle voiture électrique sur le marché.

  
    	Expliquez quel serait le résultat dans les deux situations, si les deux entreprises prennent leurs décisions de façon séquentielle et non plus simultanément.

  




  Question 21.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La matrice suivante présente les gains pour deux entreprises, selon qu’elles innovent ou pas. Le premier nombre est le gain pour l’entreprise A et le second, celui de l’entreprise B.

  


            [image: Matrice des gains de deux entreprises selon qu’elles innovent ou pas. ]






  D’après ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Dans ce jeu, les deux innovations sont complémentaires.

    	Il y a deux équilibres de Nash dans ce jeu : (Innover, Innover) et (Ne pas innover, Ne pas innover).

    	L’entreprise B va forcément choisir d’innover, du fait des profits potentiellement très élevés de l’innovation.

    	L’entreprise A choisira d’innover si la probabilité que l’entreprise B innove est de 75 % ou moins.

  

  
    	Le gain de l’innovation de l’un est diminué par l’innovation de l’autre. Dès lors, les deux sont substituables.

    	Les deux équilibres de Nash de ce jeu sont (Innover, Ne pas innover) et (Ne pas innover, Innover).

    	L’entreprise B subira de fortes pertes si l’entreprise A innove également. Il n’est donc pas certain que l’entreprise B innovera également.

    	Si la probabilité que l’entreprise B choisisse Innover est de x %, alors l’entreprise A reçoit –x + 1,5(1 – x) en choisissant Innover contre –0,5x en choisissant Ne pas innover. L’entreprise A préfère Innover si –x + 1,5(1 – x) > –0,5x, ce qui est vrai si x < 0,75.

  



21.4 Économies d’échelle et concurrence où le vainqueur remporte la mise

Innover implique le développement de nouvelles connaissances et leur mise en pratique. Souvenez-vous que la connaissance est particulière à deux titres. C’est un bien public (ce que l’un consomme ne diminue pas ce qui est disponible pour les autres) et sa production et son usage sont caractérisés par d’extraordinaires rendements d’échelle croissants. Nous avons parlé de la connaissance comme un bien public dans l’Unité 12. Dans cette section, nous allons traiter les deux manières, pour une innovation intensive en connaissance, de créer des économies d’échelle.

Du côté de l’offre : coûts du premier exemplaire et économies d’échelle dans la production


	coûts du premier exemplaire
	Les coûts fixes de la production d’un bien ou d’un service intensif en connaissances.



Le premier exemplaire d’une nouvelle connaissance est coûteux à produire, mais il ne coûte quasiment rien de le rendre disponible aux autres. Comme les coûts du premier exemplaire sont importants relativement aux coûts (variables ou marginaux) pour disposer de biens supplémentaires, la production et la distribution d’information sont différentes de toutes les autres parties de l’économie.


  	Thriller, de Michael Jackson : c’est l’album le plus vendu de l’histoire. Il a coûté 750 000 $ à produire en 1982 (à peu près deux fois ce montant en dollars de 2015). Le coût marginal de production des copies supplémentaires était inférieur à 1 $ pour un CD et quasiment nul pour un téléchargement. Un CD se vend 10 $ environ et un téléchargement légal approximativement le même montant. Le coût de premier exemplaire d’une production modeste par un nouveau groupe sera d’au moins 10 000 $, avec un coût marginal d’environ 1 $ pour chaque CD et de 0 pour un téléchargement.

  	Manuels : développer un nouveau manuel scolaire de bonne qualité aux États-Unis coûte entre 1 et 2 millions de dollars pour rémunérer les auteurs, les graphistes, les éditeurs et les autres personnes impliquées. C’est le coût de premier exemplaire. Le coût de production et de distribution des exemplaires physiques du manuel (imprimerie, stockage et distribution inclus) pour un texte réussi est d’environ 12 $ par livre. C’est le coût marginal. Les étudiants du monde entier savent que les manuels introductifs se vendent généralement pour dix fois ce montant.

  	Star Wars : Le Réveil de la Force : le budget de production du film sorti en 2015 était de 200 millions de dollars. Le coût de développement pour le jeu informatique Star Wars : The Old Republic (2011) était compris entre 150 et 200 millions de dollars. Ces chiffres ne prennent pas en compte les coûts de marketing et de promotion, tels que la publicité, qui doivent être inclus dans le coût de premier exemplaire et peuvent être plus importants que les coûts de production eux-mêmes. Maintenant que les films sont distribués numériquement aux cinémas, rendre un film disponible ne coûte quasiment rien. Le coût marginal pour des films ou des jeux vendus sur DVD est environ le même que pour un CD et quand ils sont vendus en ligne, il est égal à zéro.

  	Nouveaux médicaments : le coût moyen de premier exemplaire pour un nouveau médicament, d’après une étude de 2003 portant sur les États-Unis, était de 403 millions de dollars. Cela explique la différence de prix entre les médicaments qui sont encore sous brevet, donnant au producteur un monopole temporaire, et le prix que les utilisateurs paient une fois que le brevet a expiré, de sorte que d’autres producteurs peuvent être en concurrence avec le laboratoire à l’origine du médicament. Par exemple, l’Omeprazole, un médicament contre l’indigestion largement prescrit, a été breveté et lancé en 1989 sous la marque Prilosec. Aux États-Unis, le brevet expira en 2001 et en 2003, 28 cachets de la marque Prilosec coûtaient 124 $, tandis que le paquet équivalent d’Omeprazole générique coûtait seulement 24 $.12



Dans l’Unité 7, nous avons étudié la manière dont une entreprise fixe les prix, et dont elle décide de la quantité à produire. Sur la Figure 21.8, nous montrons un ensemble de courbes de coût pour une entreprise produisant un bien intensif en connaissances. Les valeurs sont hypothétiques et sous-estiment l’ampleur réelle du coût du premier exemplaire par rapport au coût marginal. Même ainsi, l’axe des ordonnées n’est pas dessiné à l’échelle afin de pouvoir lire le graphique.


  	Coût total : la courbe débute avec le coût du premier exemplaire, et augmente ensuite très peu avec la production.

  	Coût marginal (Cm) : la courbe est basse et constante.

  	Coût moyen (CM) : la courbe (incluant les profits économiques et les coûts de premier exemplaire) décroît à mesure que la quantité augmente, lorsque le coût de premier exemplaire est réparti sur de plus larges volumes de production.

  	Cm < CM : quel que soit le nombre d’unités produites, le coût marginal est toujours plus faible que le coût moyen.



Une entreprise produisant un bien intensif en connaissances et qui désire réaliser des profits économiques va devoir couvrir son coût de premier exemplaire. Pour ce faire, le prix doit être au moins aussi élevé que la courbe de coût moyen, et donc être supérieur au coût marginal.

Cela signifie que la production de biens intensifs en connaissances ne peut pas être décrite par un modèle de marchés concurrentiels, comme dans l’Unité 8, où le prix est égal au coût marginal (P = Cm), mais plutôt par le modèle d’entreprises fixant leurs prix vu dans l’Unité 7. Dans l’Unité 7, nous avons fait l’hypothèse que P > Cm en raison d’une concurrence limitée. Ici, il s’agit d’une conséquence inévitable des coûts du premier exemplaire et quel que soit le nombre de concurrents, le prix ne peut pas être réduit par la concurrence jusqu’à devenir égal au coût marginal.




            [image: Un bien intensif en connaissances : coût marginal, coût moyen et coûts du premier exemplaire ]



Figure 21.8 
Un bien intensif en connaissances : coût marginal, coût moyen et coûts du premier exemplaire.






Plus tôt dans cette unité (et dans les Unités 1 et 2), nous avons expliqué qu’en l’absence de droits de propriété, la concurrence d’imitateurs éliminerait au bout d’un moment les rentes d’innovation des premiers à avoir adopté une nouvelle technologie ou un nouveau produit. C’est ainsi que la diffusion d’une nouvelle technologie a lieu et cela aboutit à des prix plus faibles. Le même processus aura également lieu si les coûts de la première copie sont importants. D’autres entreprises vont copier l’innovateur jusqu’à ce que les profits économiques (rentes) soient éliminés, de sorte que le prix appliqué compense le coût moyen de production, y compris le coût de la première copie et le coût d’opportunité du capital utilisé. Mais dans cette situation, le prix appliqué doit être plus important que le coût moyen (du fait des coûts du premier exemplaire, comme cela est montré sur la Figure 21.8). La Figure 21.9 illustre ces cas.





  
    
      	 
      	Entrée limitée (droits de propriété intellectuelle ou autres)
      	Entrée libre
    

  
  
    
      	Coûts moyens décroissants
      	Profits économiques 
P > CM > Cm
      	Pas de profits économiques 
P = CM > Cm
    

    
      	Coûts moyens non décroissants
      	Profits économiques 
P > Cm ⋛ CM
      	Pas de profits économiques 
P = Cm = CM
    

  





Figure 21.9 
Courbe de coût moyen, profits économiques et concurrence.






Du côté de la demande : économies d’échelle à travers des effets de réseau


	effet externe des réseaux
	Un effet externe d’une action d’une personne sur une autre, qui se produit car les deux sont connectées via un réseau. Voir également : effet externe.



La valeur de la plupart des formes de connaissance augmente lorsqu’un plus grand nombre de personnes les utilisent. Puisque les avantages pour les utilisateurs augmentent quand la taille du réseau d’utilisateurs augmente, des rendements croissants du côté de la demande sont parfois appelés externalités de réseau. Cette externalité vient du fait que, quand une nouvelle personne rejoint le réseau, les autres membres en bénéficient.

Les langues sont un bon exemple. Aujourd’hui, plus d’un milliard d’individus apprennent l’anglais, plus de trois fois plus que le nombre de personnes dont l’anglais est la langue maternelle. La demande pour l’anglais ne provient pas d’une supériorité intrinsèque de la langue ou de sa simplicité d’apprentissage (comme beaucoup d’entre vous l’auront remarqué), mais simplement du fait que de nombreuses autres personnes, dans de nombreuses parties du monde, le parlent. Il y a beaucoup plus de personnes dont la langue maternelle est le mandarin (chinois) ou l’espagnol et presque autant pour l’hindi et l’arabe, mais aucune de ces langues n’est aussi utile pour communiquer dans le monde que l’anglais.

Avoir une console de jeux vidéo particulière est mieux quand de nombreuses personnes ont la même, car les développeurs vont produire plus de jeux pour cette console. Une carte de crédit est également plus utile quand de nombreux individus ont la même, car de nombreux magasins vont l’accepter comme moyen de paiement.

Mais vous êtes-vous déjà demandé qui avait acheté le premier téléphone et ce qu’il avait l’intention de faire avec ? Ou encore, ce que l’on pouvait faire avec le premier fax ?

La technologie derrière le fax, un appareil pour envoyer des images de documents via une ligne téléphonique, a été brevetée pour la première fois par Alexander Bain en 1843 – même si son innovation permettant l’envoi d’images utilisait alors le télégraphe, car personne n’avait encore inventé le téléphone. Un service commercial qui pouvait transmettre des signatures écrites à la main en utilisant le télégraphe fut disponible dans les années 1860. Cependant, le fax demeura un produit de niche jusqu’à ce que, cent vingt ans plus tard, il devienne si populaire qu’en moins de dix ans, presque chaque bureau disposait de son propre fax.

Cela nous indique le premier élément à savoir au sujet des économies d’échelle du côté de la demande : il y a peu d’incitations à être le premier à adopter une technologie avec cette caractéristique.

La seconde chose à savoir est que, si deux versions de ce type de technologie sont en concurrence, celle qui réussit à attirer le plus grand nombre d’utilisateurs va avoir un avantage, même si l’autre est moins chère ou meilleure. Pour le comprendre, prenons de nouveau l’exemple de la guerre des formats vidéo entre Sony et JVC.

Le format Betamax de Sony était supérieur au format VHS de JVC, tant sur le plan de la qualité de l’image que du son. Cependant, au début des années 1980, Sony fit l’erreur stratégique de limiter la durée d’enregistrement à 60 minutes. Si les consommateurs voulaient utiliser leur nouveau Betamax de Sony pour enregistrer un film, ils avaient besoin de changer de cassette au milieu de l’enregistrement. Au moment où Sony a étendu la longueur de ses cassettes à 120 minutes, il y avait déjà tellement plus d’utilisateurs de VHS que Betamax fut condamné à disparaître.


	concurrence de type « le vainqueur rafle tout »
	Les premières entreprises à entrer sur un marché parviennent souvent à capter tout le marché, au moins temporairement.



La guerre des formats vidéo et son issue représentent un exemple de concurrence où le vainqueur remporte toute la mise et dans laquelle les économies d’échelle en matière de production ou de distribution donnent un large avantage concurrentiel à l’entreprise détenant la plus grande part de marché. Une concurrence dans laquelle le vainqueur remporte toute la mise ne sélectionne pas nécessairement la meilleure alternative.

Afin de comprendre le fonctionnement de ce type de concurrence, la Figure 21.10 représente une situation fondée sur le cas de Sony et JVC. La longueur de l’axe des ordonnées est le nombre de personnes achetant soit le Betamax de Sony, soit la VHS de JVC. Nous faisons l’hypothèse que le prix des deux produits est identique.

Pour simplifier notre exemple, supposez que la valeur d’utilisation du produit pour un nouvel utilisateur est environ égale au nombre d’individus qui utilisent déjà ce produit, n, multiplié par un indice de qualité du produit, q. Le bénéfice net d’acheter un bien est ainsi égal au bénéfice retiré de l’utilisation du produit, qn, moins le prix payé par le consommateur, p. Nos hypothèses simplificatrices nous permettent d’écrire la valeur nette de l’achat du produit comme Π = qn – p. Les produits de meilleure qualité ont une valeur plus élevée de q, de telle sorte que les consommateurs ayant le choix entre deux produits ayant le même nombre d’utilisateurs et vendus au même prix préféreront celui de meilleure qualité.

Le nombre d’utilisateurs achetant un Betamax est mesuré de la gauche vers la droite, partant de 0 et pouvant s’étendre à l’ensemble du marché. La ligne bleue montre le bénéfice net d’utiliser Betamax pour les consommateurs. Son équation est ΠB = qBnB − p, où l’exposant « B » est pour Betamax. Si tout le monde achète Betamax, la valeur pour chaque acquéreur est montrée sur la figure, ΠBmax, qui est égale à qBntotal − p. Si personne n’achète Betamax, la valeur pour le premier acquéreur est négative et égale au prix payé, représenté par l’intersection avec l’axe des ordonnées à gauche, sous l’axe des abscisses.

Sur la même figure, la valeur nette du produit VHS de JVC est dépeinte par la ligne rouge dont l’équation est ΠV = qVnV − p (où l’exposant « V » désigne VHS). Parce qu’il n’y a que deux entreprises, le nombre de personnes achetant VHS est simplement la taille totale du marché, moins le nombre de personnes achetant Betamax.

Supposez que le format Betamax soit de meilleure qualité. Dans notre modèle, cela veut dire que qB > qV. Cela implique que si tout le monde achetait Betamax, la valeur nette serait plus grande que si tout le monde achetait au format VHS, c’est-à-dire que ΠBmax > ΠVmax. Dans la Figure 21.10, ceci est illustré par le fait que la hauteur de la ligne bleue de Betamax là où elle intersecte l’axe de droite (tout le monde utilise Betamax) est plus élevée que l’intersection de la ligne rouge de VHS avec l’axe de gauche (tout le monde utilise VHS).





            [image: Valeur nette associée à la participation à un réseau. ]



Figure 21.10 
Valeur nette associée à la participation à un réseau.









            [image: Bénéfice net de Betamax : Le bénéfice net pour un consommateur d’acheter Betamax est donné par la ligne bleue, qui se lit de gauche à droite. ]



Bénéfice net de Betamax



Le bénéfice net pour un consommateur d’acheter Betamax est donné par la ligne bleue, qui se lit de gauche à droite.









            [image: Si tout le monde achète Betamax : Le bénéfice net pour chaque acquéreur est montré sur la figure par ΠBmax, qui est égal à qBntotal − p. C’est le cas si Betamax est le format gagnant et capture l’ensemble du marché, ce qui correspond au point A. ]



Si tout le monde achète Betamax



Le bénéfice net pour chaque acquéreur est montré sur la figure par ΠBmax, qui est égal à qBntotal − p. C’est le cas si Betamax est le format gagnant et capture l’ensemble du marché, ce qui correspond au point A.









            [image: Si personne n’achète Betamax : Le bénéfice net pour un acquéreur serait négatif et égal au prix d’achat. ]



Si personne n’achète Betamax



Le bénéfice net pour un acquéreur serait négatif et égal au prix d’achat.









            [image: Bénéfice net de VHS : La ligne rouge donne le bénéfice net pour un consommateur d’utiliser le format VHS. Le format VHS est le gagnant et capture l’ensemble du marché au point B. ]



Bénéfice net de VHS



La ligne rouge donne le bénéfice net pour un consommateur d’utiliser le format VHS. Le format VHS est le gagnant et capture l’ensemble du marché au point B.









            [image: Pour que Betamax casse le monopole de VHS : Pour que le bénéfice net de Betamax soit plus important que celui de VHS, il faudrait qu’au moins 4 000 personnes achètent un magnétoscope Betamax, ce qui est représenté sur le diagramme par tous les résultats à droite du point C. ]



Pour que Betamax casse le monopole de VHS



Pour que le bénéfice net de Betamax soit plus important que celui de VHS, il faudrait qu’au moins 4 000 personnes achètent un magnétoscope Betamax, ce qui est représenté sur le diagramme par tous les résultats à droite du point C.








La première chose à noter est que, si à un moment particulier tout le monde achète VHS (point B), alors un nouvel utilisateur préférera certainement VHS à Betamax. Pour voir cela sur la figure, regardez à gauche et imaginez un nouvel acheteur. Pour cette personne, la valeur de VHS est élevée (le point d’intersection avec l’axe de gauche), et la valeur de Betamax est négative. En effet, le nouvel utilisateur aurait à payer le prix du magnétoscope Betamax, mais n’aurait aucun bénéfice car il n’y aurait pas d’autres utilisateurs. Cela est vrai, bien que nous ayons fait l’hypothèse que le produit de Sony coûtait aussi cher que le produit de JVC et que Betamax était la cassette de meilleure qualité.


	verrou
	Une conséquence des effets externes de réseau qui créent une concurrence du type « le vainqueur rafle tout ». Le processus concurrentiel résulte en une situation difficile à modifier, même si les utilisateurs de la technologie considèrent qu’il existe une innovation alternative supérieure.



La seconde leçon à retenir de cette figure est que, même si un grand nombre de consommateurs (mais inférieur à 4 000) achetait Betamax, un nouveau consommateur préférerait quand même VHS (la ligne rouge est toujours au-dessus de la ligne bleue en ce point). Pour que Betamax casse le monopole de VHS, il lui faudrait au moins 4 000 acheteurs. Dans ce cas, Betamax (plutôt que VHS) serait le produit le plus intéressant et il pourrait capturer l’ensemble du marché (au point A).

Ainsi le gagnant n’est pas nécessairement le meilleur choix. Cela est parfois désigné comme un effet de verrouillage (lock-in, en anglais).

Mais ce n’est pas tout. L’histoire de l’innovation dans une économie de la connaissance est remplie de situations plus compliquées, dans lesquelles des changements ont constamment lieu, pour de nombreuses raisons.

Par exemple :


  	Guerre des navigateurs Internet : quand Internet devint populaire, le marché pour les navigateurs Internet était dominé par un produit appelé Netscape Navigator. Il fut remplacé par Internet Explorer de Microsoft dans la « guerre des navigateurs » au début des années 2000. Internet Explorer, à son tour, a ensuite été concurrencé par Mozilla Firefox et Google Chrome.

  	Smartphones : au début de l’année 2009, les smartphones Android avaient une part de marché de 1,6 %, les iPhone d’Apple 10,5 %, le marché étant dominé par une technologie appelée Symbia avec 48,8 % de parts. Au début de l’année 2016, 84,1 % des smartphones vendus utilisent Android, les smartphones d’Apple ont acquis une part de marché de 14,8 %, tandis que les smartphones Symbia ne sont plus fabriqués.

  	Réseaux sociaux : en juin 2006, 80 % des personnes qui utilisaient un réseau social utilisaient un site appelé Myspace. Depuis mai 2009, plus de gens utilisent Facebook que Myspace.




  Question 21.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 21.8 montre les courbes de coût pour une entreprise produisant un bien intensif en connaissances.

  Le coût marginal est constant à 1 $ pour tous les niveaux de production Q. D’après ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Avec un coût de la première copie positif et un coût marginal constant, le coût moyen de l’entreprise sera toujours au-dessus de son coût marginal.

    	Les coûts moyens de l’entreprise finiront par augmenter, auquel cas la production de l’entreprise ne profite plus d’économies d’échelle.

    	L’État devrait encourager la concurrence pour faire baisser le prix jusqu’à p = 1 $.

    	Une petite entreprise de nettoyage de voitures est un bon exemple d’entreprise qui présente une structure de coûts similaire à celle illustrée par le graphique.

  

  
    	Avec un coût de première copie positif (disons F) et des coûts marginaux constants (Cm), le coût moyen (CM) sera toujours plus élevé que le coût marginal d’une quantité F/Q, comme CM = CT/Q = (F + (Cm × Q))/Q = (F/Q) + Cm.

    	Avec un coût de première copie positif (disons F) et des coûts marginaux constants (Cm), le coût moyen (CM) sera toujours plus élevé que le coût marginal d’une quantité F/Q, comme CM = CT/Q = (F + (Cm × Q))/Q = (F/Q) + Cm. Dès lors, CM > Cm pour toutes les valeurs de Q et donc la courbe CM sera toujours descendante. Ainsi, la production de l’entreprise présentera toujours des économies d’échelle.

    	Une entreprise produisant un bien intensif en connaissances doit compenser son coût de première copie et donc facturer un prix plus élevé que son coût marginal. Elle ferait des pertes si son prix était plus faible que le coût moyen.

    	Une petite entreprise de nettoyage de voitures auraient de très petits coûts fixes initiaux – simplement le coût de l’équipement pour nettoyer les voitures – et presqu’aucun coût de formation. Il y a peu de chance qu’elle bénéficie d’économies d’échelle.

  



21.5 Marchés (bifaces) d’appariement

Un marché est un moyen de faire se rencontrer des individus qui pourraient bénéficier de l’échange d’un bien ou service. Souvent, il s’agit d’acheteurs et de vendeurs potentiels d’un même bien, comme le lait, et les deux côtés de ce marché sont les fermiers offrant le lait et les consommateurs de lait. Dans la vie de tous les jours, un marché peut également être un lieu, comme le marché aux poissons de Fulton que nous avons décrit dans l’Unité 8, ou un lieu où ceux qui vendent des légumes frais, du fromage et des aliments cuisinés se rassemblent, sachant qu’ils vont y rencontrer des consommateurs potentiels. Sur ces marchés, il importe peu aux acheteurs de savoir qui a produit le poisson ou le lait qu’ils ont acheté. De la même manière, les vendeurs ne se soucient pas de savoir qui va acheter, du moment que quelqu’un achète.

Marchés (bifaces) d’appariement


	marché d’appariement
	Un marché qui apparie des membres de deux groupes distincts d’individus. Chaque personne sur le marché bénéficierait du fait d’être mise en relation avec le bon individu de l’autre groupe. Connu également sous le terme : marché biface.



On utilise également le terme de marché pour décrire un autre type de connexion, dans laquelle les agents de chaque côté du marché font attention à la personne avec laquelle ils sont appariés de l’autre côté. C’est ce que les gens ont en tête lorsqu’ils parlent du « marché du mariage », par exemple. La plupart d’entre nous ne se marient pas de la même manière qu’ils achètent une bouteille de lait dans un magasin. Sur le marché du mariage, il s’agit de se marier avec la personne ayant la combinaison de caractéristiques que l’on trouve être la plus désirable chez un époux ou une épouse. Nous appelons de tels marchés des marchés d’appariement ou des marchés bifaces.


    
        

        
    

    
        Alvin Roth explique comment fonctionnent les marchés d’appariement.
    



Dans notre vidéo « Économiste en action », Alvin Roth, un économiste spécialiste de la manière dont les marchés sont conçus (et qui a gagné le prix Nobel pour son travail sur le sujet en 2012), explique comment les marchés bifaces fonctionnent.12 13

Nous avons récemment observé une prolifération des plateformes internet qui connectent des individus de deux groupes, en commençant par le lancement en 1995 d’eBay, permettant des transactions de consommateur à consommateur. Ces plateformes conçoivent des technologies grand public qui permettent aux participants de bénéficier d’une structure en réseau et sont des exemples de marchés bifaces.

Airbnb constitue un autre exemple : c’est un service qui connecte des voyageurs cherchant une location d’appartement de court terme et des propriétaires cherchant à gagner de l’argent en rendant leur logement disponible lorsqu’ils ne l’occupent pas. Airbnb est donc une plateforme qui met en contact le groupe des locataires potentiels avec le groupe des propriétaires d’appartements qui voudraient offrir leur appartement contre un loyer. Tinder fait la même chose pour les individus cherchant un rendez-vous pour la soirée. Un service appelé JOE Network met en relation des employeurs avec des individus ayant récemment obtenu un doctorat en économie.

Le projet CORE est lui-même un marché d’appariement, car il offre une plateforme numérique aux chercheurs, aux enseignants et aux étudiants en économie pour entrer en contact de manière mutuellement bénéfique, bien que ce ne soit pas vraiment un marché puisque les services des chercheurs qui procurent le contenu de l’eBook et l’eBook lui-même soient libres d’accès.

Ces plateformes d’appariement sont devenues importantes en économie, en raison de l’ampleur des connexions en réseau qui sont maintenant possibles. Cependant, bien que des connexions à cette échelle soient maintenant faisables techniquement parlant, il n’existe pas de mécanisme permettant de créer à coup sûr des marchés bifaces, même si cela entraînerait des gains pour les participants des deux côtés.

À leurs débuts, ces marchés – c’est-à-dire la création de la plateforme ou toute autre chose permettant de connecter les individus – font face au problème de « l’œuf et la poule ». Réfléchissez au cas d’Airbnb : la plateforme gagne de l’argent en récoltant une commission sur chaque transaction effectuée. À moins qu’il n’y ait un grand nombre de personnes cherchant un appartement sur le site, un propriétaire cherchant à louer n’aurait aucune raison de mettre son appartement sur le site. Sans appartements à louer, Airbnb ne serait pas capable de gagner de l’argent et il n’y aurait pas d’incitations à créer la plateforme en premier lieu.

Un modèle de marché d’appariement biface


	compléments stratégiques
	Pour deux activités A et B : plus A est réalisé, et plus les bénéfices de réaliser B seront élevés, et plus B est réalisé, et plus les bénéfices de réaliser A seront élevés.



En économie, ces deux activités – chercher un appartement en allant sur le site d’Airbnb et poster une offre concernant son appartement sur la plateforme – sont appelés des compléments stratégiques. Ce terme signifie que plus la première activité (recherche) a lieu, plus la seconde (poster) rapportera des bénéfices à celui qui la réalise. De même, plus il y aura d’annonces postées, plus la recherche sera profitable. Cela est très proche des externalités de réseau typiques d’une nouvelle innovation, et que nous avons étudiées dans la section précédente, où l’intérêt d’utiliser Betamax augmentait avec le nombre d’individus qui utilisaient ce format vidéo. Cependant, dans le cas présent, le bénéfice externe dépend du nombre de membres du groupe opposé qui sont sur la plateforme, et non pas seulement du nombre total de personnes qui l’utilisent.

La Figure 21.11a illustre le problème de « l’œuf et la poule ». Nous commençons par le nombre d’annonces postées sur Airbnb. Les individus postent leur annonce parce qu’ils pensent que beaucoup de personnes cherchant un appartement la verront et loueront le leur. Si il y a peu de personnes (cherchant un appartement) se connectant au site de Airbnb, alors peu de propriétaires penseront que cela vaut la peine de poster une annonce sur le site.

La courbe des « annonceurs » montre hypothétiquement combien d’appartements seraient proposés en réponse à chaque nombre possible de personnes cherchant un appartement qui consultent le site. Comme illustré par la figure, si moins de 500 personnes cherchent un appartement sur le site, aucun propriétaire ne proposera son domicile à la location. Pour voir cela, regardez là où la courbe labellisée « Personnes proposant un appartement » intersecte l’axe des abscisses. Quand le nombre de personnes cherchant un appartement sur le site dépasse 500, un nombre croissant de propriétaires vont poster leur offre. Mais il y a une limite au nombre de personnes voulant louer leur domicile temporairement, si bien que la courbe de l’offre devient plus plate lorsque l’on se déplace vers la droite.

La situation est similaire pour ceux qui cherchent à louer un appartement : le nombre de personnes qui consultent Airbnb dépend du nombre d’appartements mis en ligne. Tant qu’il y a plus qu’un nombre minimal d’appartements sur le site (d’après la figure, plus de 200), alors certaines personnes chercheront un appartement ici. C’est l’ordonnée à l’origine de la courbe de la demande. La courbe labellisée « Personnes cherchant un appartement » montre que plus il y a d’appartements en ligne, plus il y aura de personnes qui regarderont.





            [image: Marché d’appariement biface : le cas d’Airbnb. ]



Figure 21.11a 
Marché d’appariement biface : le cas d’Airbnb.









            [image: Nombre de personnes cherchant un appartement sur le site d’Airbnb : Il dépend du nombre de personnes proposant un appartement. ]



Nombre de personnes cherchant un appartement sur le site d’Airbnb



Il dépend du nombre de personnes proposant un appartement.









            [image: Nombre d’appartements mis en ligne par les propriétaires : Cela dépend du nombre de personnes cherchant un appartement, qui consultent le site d’Airbnb. ]



Nombre d’appartements mis en ligne par les propriétaires



Cela dépend du nombre de personnes cherchant un appartement, qui consultent le site d’Airbnb.









            [image: Point Z : En Z, les deux courbes se croisent. Ce point est un équilibre de Nash. ]



Point Z



En Z, les deux courbes se croisent. Ce point est un équilibre de Nash.









            [image: Si aucune personne cherchant un appartement ne consulte le site : Aucun propriétaire ne mettra en ligne son appartement. Que personne n’agisse est dès lors un autre équilibre de Nash, illustré par O. ]



Si aucune personne cherchant un appartement ne consulte le site



Aucun propriétaire ne mettra en ligne son appartement. Que personne n’agisse est dès lors un autre équilibre de Nash, illustré par O.









            [image: Point A : En A, les courbes se croisent également, mais le point n’est pas un équilibre stable. ]



Point A



En A, les courbes se croisent également, mais le point n’est pas un équilibre stable.








Pour comprendre comment le marché Airbnb fonctionne, réfléchissez au point Z sur la figure. Z est un résultat mutuellement cohérent dans le sens où :


  	Sachant qu’il y a 700 annonces d’appartements, il y aura 1 800 personnes cherchant un appartement.

  	Sachant qu’il y a 1 800 personnes cherchant un appartement, il y aura 700 annonces d’appartements.



Cela veut dire que les comportements des annonceurs et des demandeurs sont mutuellement cohérents au point Z et que le point Z est donc un équilibre de Nash. Si le marché est au point Z, avec 700 annonces et 1 800 personnes cherchant un appartement, ni les annonceurs, ni les personnes cherchant un appartement ne voudront changer leur comportement.

Remarquez cependant que deux autres points ont également cette propriété de cohérence mutuelle :


  	Il y a un équilibre de Nash pour lequel il n’y a pas d’Airbnb : au point O, personne ne poste d’annonce sur Airbnb de telle sorte qu’il n’y a pas d’incitation à consulter le site, et parce que personne ne consulte le site, il n’y a pas d’incitation à mettre en ligne une annonce pour un appartement ici. C’est le problème de « l’œuf et la poule ».

  	Le point A est un résultat mutuellement cohérent, avec 250 appartements en ligne et 600 personnes cherchant des appartements : il y a cependant peu de chances qu’il perdure, pour les raisons que nous décrivons ci-dessous.



Pour voir ce qu’il se passe dans ce dernier cas, supposez que le nombre de personnes cherchant un appartement chute inexplicablement de 600 à 450. La meilleure réponse pour les 250 propriétaires qui avaient mis en ligne une annonce pour leur appartement serait alors de quitter le marché. Si tous les annonceurs quittent le marché, les 450 personnes cherchant un appartement restantes vont également quitter le marché à terme. Ainsi, si nous entrons la zone bleue, un « cercle vicieux » où les annonceurs comme les demandeurs abandonnent le marché va se mettre en place, et le résultat sera de n’avoir pas de marché du tout, ce qui est dénoté sur le diagramme par le point O.


	équilibre instable
	Un équilibre est instable s’il y a, suite à un choc le perturbant, une tendance à s’éloigner encore plus de l’équilibre.
	point de bascule
	Un équilibre instable à la frontière entre deux régions caractérisées par des mouvements différents d’une variable. Si la variable prend une valeur d’un côté, elle bouge dans une direction ; de l’autre côté, elle bouge dans l’autre direction. Voir également : bulle des prix des actifs.



Ce processus d’ajustement qui s’éloigne d’un équilibre est similaire à l’exemple que vous étudié dans l’Unité 11 à propos des prix de l’immobilier et de la valeur des actifs durables. Parce qu’une petite déviation depuis le point A entraîne un processus cumulatif qui éloigne davantage du point A, nous qualifions ce point d’instable. Une situation comme le point A est parfois décrite comme un point de bascule.

Étant donné le problème de « l’œuf et la poule », comment Airbnb a-t-il pu commencer un jour ? Le point Z est un équilibre de Nash, mais comment le marché a-t-il pu arriver là ?

Si un nombre suffisant de demandeurs (plus de 600) arrivaient sur le site, alors plus de 250 propriétaires mettraient en ligne leur appartement sur le site. Ou si par chance, 300 propriétaires mettaient en ligne leur appartement, alors plus de 600 demandeurs voudraient consulter le site d’Airbnb.

La Figure 21.11b montre que dans ces cas-là, un cercle vertueux où des demandeurs comme des annonceurs entrent sur le marché se mettra en place, si bien que le nombre de chaque groupe augmentera jusqu’à ce qu’il y ait 700 annonceurs et 1 800 personnes cherchant un appartement.





            [image: Marché biface d’appariement : le cas d’Airbnb. ]



Figure 21.11b 
Marché biface d’appariement : le cas d’Airbnb.









            [image: De nombreuses personnes cherchent un appartement : Considérez le cas où il y a 876 personnes cherchant un appartement, mais seulement 300 annonceurs, au point B. ]



De nombreuses personnes cherchent un appartement



Considérez le cas où il y a 876 personnes cherchant un appartement, mais seulement 300 annonceurs, au point B.









            [image: De nouveaux annonceurs rejoignent le marché : Ceci encourage de nouveaux annonceurs à mettre en ligne leur bien (point C)… ]



De nouveaux annonceurs rejoignent le marché



Ceci encourage de nouveaux annonceurs à mettre en ligne leur bien (point C)…









            [image: Réponse du côté de la demande : Cela attire en retour de nouvelles personnes cherchant un appartement. ]



Réponse du côté de la demande



Cela attire en retour de nouvelles personnes cherchant un appartement.









            [image: Équilibre stable : La spirale ascendante mène au point Z, qui est un équilibre de Nash stable. ]



Équilibre stable



La spirale ascendante mène au point Z, qui est un équilibre de Nash stable.









            [image: Un meilleur résultat : En comparant les trois équilibres, le point Z est celui qui est préféré, il est meilleur que celui où il n’y pas de marché, et meilleur que l’équilibre instable du point A. ]



Un meilleur résultat



En comparant les trois équilibres, le point Z est celui qui est préféré, il est meilleur que celui où il n’y pas de marché, et meilleur que l’équilibre instable du point A.








Cette figure explique pourquoi nous pourrions aussi bien nous retrouver sans marché, ou avec un marché fonctionnel qui apparie une partie des 1 800 demandeurs avec les 700 annonceurs. Pour voir que ce dernier cas est préférable au premier, pensez à une transition en particulier : tous ceux qui mettent une annonce en ligne et tous ceux qui cherchent un appartement le font volontairement, si bien qu’ils doivent tous voir un bénéfice personnel à le faire. Quand une personne cherchant un appartement est appariée avec un annonceur, tous les deux en bénéficient (sinon ils n’y consentiraient pas). Cela est vrai pour tous les participants du marché. Ainsi, avoir un marché doit être mieux que de ne pas en avoir.

La figure montre également que le marché pourrait naître et persister si d’une façon ou d’une autre nous commencions avec plus de 600 personnes à la recherche d’un appartement ou 250 annonceurs. Mais c’est un sacré si.

Défaillances de marché sur les marchés d’appariement

Le défi en termes de politiques économiques est de trouver un moyen permettant d’assurer la création de plateformes qui génèrent assez de bénéfices pour les participants afin d’en justifier le coût. Cela est parfois assuré par le secteur public qui joue un rôle dans la création des plateformes, comme il l’a fait dans le cas d’Internet, ou des places de marché physiques dans les villes et les villages. Cependant, dans de nombreux cas (comme Airbnb, Tinder, et de nombreuses autres plateformes), l’existence d’un marché biface est le résultat hasardeux d’une personne avant-gardiste ayant eu à la fois l’idée et les ressources pour lancer un projet ambitieux et risqué.

Par exemple, pour résoudre le problème de « l’œuf et la poule » au commencement du marché d’Airbnb, les créateurs de la plateforme auraient pu payer les 250 premiers annonceurs pour qu’ils mettent en ligne leur appartement, leur donnant ainsi une incitation à poster sur le site même si personne ne le consultait. Cela aurait pu initier le cycle vertueux des nouvelles personnes, cherchant et proposant un appartement, rejoignant le marché.

Une stratégie classique des entreprises pour résoudre le problème de « l’œuf et la poule » est de ne rien faire payer, ou très peu, à un groupe d’utilisateurs afin d’attirer l’autre groupe. Par exemple, Adobe vous laisse télécharger son lecteur de PDF gratuitement. Si de nombreuses personnes lisent des documents sous format PDF, cela incite les créateurs de documents à payer pour Adobe Acrobat, le logiciel utilisé pour créer des fichiers PDF.

Certains marchés bifaces, comme Wikipédia, ne sont pas conçus pour réaliser du profit, mais la plupart le sont. Et ceux qui réussissent à créer des plateformes largement utilisées gagnent énormément d’argent. En 2017, Facebook était évalué à 245 milliards de dollars et Mark Zuckerberg (son créateur) possède 28,4 % de l’entreprise.

Ces rentes d’innovation, contrairement à celles associées avec une nouvelle innovation technique comme la machine à tisser étudiée dans l’Unité 2, ne peuvent pas être éliminées par la concurrence car des concurrents potentiels font face au même problème de « l’œuf et la poule » que celui résolu par les innovateurs à succès.

Ce problème est analogue à l’interaction stratégique entre Plugcar et Netflex étudié plus tôt dans l’unité. Il y a probablement de nombreux marchés bifaces potentiellement mutuellement bénéfiques qui n’existent pas (ou pas encore) en raison du problème de « l’œuf et la poule ». Par exemple, il y a eu très peu de nouvelle concurrence dans le secteur des cartes de crédit. Il serait difficile de persuader des commerçants d’accepter un nouveau type de carte si peu d’acheteurs en ont, et il serait difficile d’encourager des acheteurs à avoir un nouveau type de carte qui ne soit pas accepté par beaucoup de vendeurs.

Inventaire de politiques publiques

Les trois sections précédentes ont introduit trois raisons pour lesquelles la concurrence sur les marchés pour obtenir plus de profits ne peut pas créer par elle-même un processus d’innovation efficace : externalités (de réseau), biens publics et économies d’échelle. Les politiques publiques peuvent encourager les innovations utiles et accélérer leur diffusion à tous les utilisateurs qui peuvent en bénéficier. Nous avons déjà mentionné le rôle de coordination possible des standards mis en place par les pouvoirs publics.

Dans les trois prochaines sections, nous allons étudier deux autres politiques publiques :


  	Les droits de propriété intellectuelle : ces politiques publiques favorisent les rentes d’innovation reçues par les innovateurs à succès.

  	La subvention de l’innovation : ces politiques publiques offrent, directement ou indirectement, de la recherche fondamentale et une dissémination à moindre coût de l’information.




  Exercice 21.6 Comprendre les marchés d’appariement

  Regardez la vidéo « Économiste en action » d’Alvin Roth. En vous appuyant sur la vidéo, répondez aux questions suivantes :

  
    	En quoi les marchés d’appariement sont-ils différents des marchés des matières premières ?

    	Pourquoi un marché pouvant permettre des améliorations au sens de Pareto pourrait néanmoins ne pas exister ? Expliquez comment le programme « New England » a permis de résoudre un problème de « marchés répugnants ».

    	Quels sont les aspects de la relation entre acheteurs et vendeurs qui peuvent être une source de défaillance de marché dans les marchés d’appariement ?

  




  Exercice 21.7 Pourquoi les courbes du modèle des marchés d’appariement sont-elles ascendantes ?

  Expliquez pourquoi les deux courbes du modèle des marchés d’apparie­ment indiqué dans la Figure 21.11a sont ascendantes. (Indice : souvenez-vous que le fait de poster des appartements (l’offre) et de rechercher des appartements (la demande) sont des compléments stratégiques).




  Exercice 21.8 Mauvais assortiment de ceux qui postent et de ceux qui recherchent dans un modèle de marché d’appariement

  Imaginez que, pour une raison quelconque, il y ait 1 850 personnes qui recherchent et 750 annonceurs dans le modèle des marchés d’appariement de la Figure 21.11a. Trouvez ce point sur la figure. Comment le nombre d’annonceurs répondrait-il au nombre de personnes cherchant un appartement ? Comment le nombre de demandeurs répondrait-il au nombre d’annonceurs ? Où (à quel point) le marché se déplacerait-il, et pourquoi ?




  Exercice 21.9 « L’œuf et la poule »

  Des plateformes comme Airbnb, Uber, YouTube et eBay ont résolu le problème de « l’œuf et la poule » mentionné dans le texte plus haut.

  
    	Choisissez l’une des plateformes susmentionnées. Quels gains cette plateforme offre-t-elle, et quels autres marchés a-t-elle bouleversés ?

    	Quels facteurs permettent à cette plateforme de bouleverser les marchés existants ?

  




  Question 21.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 21.11a représente un marché hypothétique pour AirBnB, un service qui met en contact des voyageurs cherchant une location d’appartement de courte durée et des propriétaires cherchant à louer leur domicile pendant qu’ils n’y sont pas.

  D’après ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Il n’y aura pas d’annonces pour des appartements s’il y a moins de 200 chercheurs d’appartement et il n’y aura pas de recherche d’appartement s’il y a moins de 500 annonces.

    	Il y a trois équilibres de Nash stables.

    	Tant qu’il y a plus de 200 chercheurs d’appartement et plus de 500 annonces, il y aura un toujours un nombre positif d’appariements.

    	Un nombre initial de 2 000 chercheurs d’appartement et de 800 annonceurs aboutirait à un équilibre de 1 800 chercheurs d’appartements et 700 annonces.

  

  
    	Les nombres sont inversés : il n’y a pas d’annonceurs quand il y a moins de 500 chercheurs d’appartement et pas de chercheurs d’appartement quand il y a moins de 200 annonceurs.

    	Il y a bien trois équilibres de Nash, aux points O, A et Z. Deux sont stables (O et Z), et un est instable (A).

    	Pour un nombre de chercheurs d’appartement entre 500 et 600, et un nombre d’annonceurs entre 200 et 250, il y aura un processus de spirale à la baisse où les nombres des deux côtés du marché sont ramenés à zéro, atteignant l’équilibre de Nash où l’activité est nulle (point O).

    	Il y a initialement des chercheurs d’appartement et des annonceurs qui ne peuvent trouver un appariement, et qui quitte donc le marché. Après un certain temps, le marché atteint un équilibre (point Z) où tous les chercheurs d’appartement et les annonceurs bénéficient de leur présence sur le marché.

  



21.6 Droits de propriété intellectuelle

La protection des brevets peut ne pas être nécessaire pour un innovateur si le secret est possible ou si les normes sociales empêchent la copie. La formule du Coca-Cola est demeurée secrète pendant cent ans. L’entreprise affirme qu’à tout moment, elle n’est connue que par deux dirigeants, qui ne voyagent jamais dans le même avion. Le plat typique d’un chef n’est pas un secret, mais les normes sociales entre chefs font que le coût de la copie d’une recette sans permission est extraordinairement élevé. Les humoristes volent rarement les blagues des autres pour la même raison.

Dans d’autres cas, une innovation peut être connue, mais des barrières à la copie peuvent être établies dans le produit lui-même. La technologie du tatouage numérique a (brièvement) permis à quelques distributeurs de musique de créer des enregistrements musicaux qui ne pouvaient pas être copiés. Les entreprises de semences ont fait de même en introduisant des céréales et d’autres variétés hybrides qui ne peuvent pas bien se reproduire.

Les entreprises peuvent également compter sur des compétences supérieures qui peuvent être complémentaires à un produit technologique pour protéger leurs rentes d’innovation. De telles compétences peuvent être une meilleure force de vente, la capacité à amener des produits sur les marchés plus rapidement ou des contrats exclusifs avec les fournisseurs de facteurs de production.

Le secret, les barrières à la copie ou les compétences complémentaires peuvent ne pas être efficaces contre des concurrents qui arrivent à inventer le même produit indépendamment ou qui arrivent, par ingénierie inversée, à comprendre comment il a été produit en partant du produit fini.


	brevet
	Un droit de propriété exclusive d’une idée ou d’une invention, qui dure sur un intervalle de temps spécifique. Durant cette période, le brevet permet à son propriétaire d’être un monopoliste ou son usager exclusif.
	marque déposée
	Un logo, un nom, ou un modèle déposé typiquement associés à un droit d’en exclure l’utilisation par des tiers afin d’identifier leurs produits.
	droit d’auteur
	Droit de propriété sur l’utilisation et la distribution d’un produit original.



Pour de nouvelles idées étant à la fois codifiables (elles peuvent être écrites) et non exclusives (l’imitation ne peut pas être évitée), les États ont créé des lois protégeant les droits de propriété intellectuelle. Il y a de nombreux types de propriété intellectuelle, mais les plus couramment utilisés sont les brevets, les marques déposées et les droits d’auteur. Ils ont en commun de donner à celui qui les détient le droit exclusif de la chose couverte par le droit pendant une période donnée. En termes économiques, la propriété intellectuelle fait de son détenteur un monopoliste temporaire.

Droits de propriété intellectuelle

Les idées codifiables et non exclusives peuvent être protégées de plusieurs manières :

Brevets

Les brevets nécessitent que l’innovateur révèle son idée dans la demande de brevet, qui est examinée par un bureau des brevets, puis publiée. Si les examinateurs sont convaincus que l’idée est suffisamment nouvelle et inventive, ils vont accorder un brevet à l’innovateur. Dans la plupart des cas, un brevet donne à l’innovateur le droit d’attaquer en justice les imitateurs pendant vingt ans : cette durée peut être étendue à vingt-cinq ans dans le cas des brevets pharmaceutiques. Quelques pays ont d’autres durées pour la protection des brevets.

Marques déposées

Une marque déposée donne au propriétaire d’un logo, d’un nom ou d’un modèle enregistré le droit d’exclure d’autres personnes désirant l’utiliser pour identifier leurs produits. Les marques déposées peuvent être étendues indéfiniment dans le temps. Les brevets et les marques déposées sont en général enregistrés dans une agence spécifique.

Droits d’auteur

Le droit d’auteur donne à l’auteur d’un travail intellectuel, tel qu’un livre, un opéra ou un code de logiciel le droit d’exclure d’autres personnes de ses reproduction, adaptation et vente. Le droit d’auteur n’est en général pas enregistré. L’auteur doit affirmer qu’il pense que son droit a été violé. Les durées de droits d’auteur sont beaucoup plus longues que celles pour les brevets et ont été étendues progressivement. Le droit d’auteur s’applique pour un minimum de vingt-cinq ans et est actuellement aux États-Unis de soixante-dix ans après la mort du créateur. De longs droits d’auteur sont sujets à controverse, car le bénéfice va souvent à des personnes qui n’ont pas créé l’œuvre.

Comment les droits de propriété intellectuelle influencent l’innovation

Jusqu’à récemment, on pensait que les brevets encourageaient le développement et l’usage des innovations. Aujourd’hui, les économistes et les historiens réexaminent la question, afin de déterminer si les droits de la propriété intellectuelle promeuvent ou détruisent l’innovation. La réponse varie selon l’importance relative de ces deux effets :


  	Création d’un monopole : cela a un effet positif pour le détenteur du droit de propriété intellectuelle, et crée des profits économiques (rentes d’innovation) qui stimulent la R&D.

  	Entrave à l’innovation et à la diffusion de nouvelles idées : ces droits limitent la capacité des autres à copier l’innovation.



Un exemple historique important est celui de la machine à vapeur, qui a été si important dans le contexte de la Révolution industrielle. Plusieurs types de machines à vapeur furent inventées au cours du 18e siècle, mais celle ayant rencontré le plus de succès fut brevetée en 1769 par James Watt. Il était ingénieur et ne fit rien pour commercialiser son invention. En fait, il ne commença la production à grande échelle que six ans après.

La valeur commerciale de cette invention était secondaire pour Watt. Le commercial Matthew Boulton acheta alors une partie du brevet et persuada Watt de déménager à Birmingham (l’un des centres de la Révolution industrielle) pour développer le nouvel appareil qu’il avait inventé. Boulton négocia aussi avec succès l’augmentation de la période du brevet de quatorze à trente et un ans.
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Par la suite, Watt et Boulton utilisèrent les tribunaux à de nombreuses reprises pour empêcher toute autre machine à vapeur d’être vendue, même si elle avait une conception différente de celle de Watt. Parmi elles se trouvait l’invention de son rival Jonathan Hornblower, qui était plus efficace que la machine de Watt. Watt et Boulton attaquèrent en justice le brevet de Hornblower et gagnèrent leur procès en 1799.

Une autre invention supérieure, créée par un employé, fut bloquée quand Watt et Boulton arrivèrent à élargir leur brevet pour couvrir le nouveau modèle, même s’ils n’avaient joué aucun rôle dans son développement. Ironiquement, Watt savait comment rendre sa machine plus efficace mais ne pouvait pas réaliser cette amélioration : quelqu’un d’autre en détenait le brevet.

Pendant la durée du brevet Watt-Boulton, le Royaume-Uni augmenta la puissance de son stock de machines à vapeur d’environ 750 chevaux par an. Dans les trente années qui suivirent son expiration, plus de 4 000 chevaux par an de machines à vapeur furent installés en Angleterre. L’efficacité énergétique, qui n’avait pas évolué pendant la durée du brevet, fut multipliée par 5 entre 1810 et 1835.

Il ne fait aucun doute que la protection des brevets est essentielle au processus de création de nouvelles connaissances dans certains secteurs. Quand le brevet d’un médicament pharmaceutique à succès (correspondant à un médicament aux ventes annuelles excédant 1 milliard de dollars aux États-Unis) expire, les entreprises spécialisées dans la copie de formules médicales et dans la vente de versions génériques peuvent entrer sur le marché, le prix du médicament diminuant alors du fait de la concurrence au niveau des prix. Les profits du propriétaire du brevet diminuent de manière significative. Cela montre que des monopoles créés par des brevets peuvent avoir une valeur immense pour le propriétaire du brevet, mais être très coûteux pour les consommateurs de l’innovation brevetée.

Quand le DVD fut introduit sur le marché, on s’aperçut rapidement que la technologie n’allait pas seulement permettre aux consommateurs de posséder, mais aussi de copier de la musique et des films à partir de ces disques de haute qualité. Cela posa un dilemme très important pour les secteurs du film et de la musique. Ce dilemme fut résolu par de nouvelles législations rendant illégal le piratage des systèmes de gestion de droits numériques (GDN) que les entreprises cinématographiques utilisaient pour empêcher les individus de copier des contenus sans permission. Ces mêmes lois sont maintenant souvent utilisées lorsque des consommateurs partagent du contenu protégé par le droit d’auteur via Internet. Aujourd’hui, la technologie GDN aide à protéger les entreprises que l’on appelle maintenant « fournisseurs de contenus » et qui utilisent Internet comme un moyen de distribution – pensez, par exemple, à une entreprise de télévision qui diffuse en direct des événements sportifs sur des ordinateurs et des téléphones portables.

La Figure 21.12 est une représentation schématique du processus d’innovation. Les flèches représentent des facteurs de production, qui pointent vers les aspects de l’innovation qu’ils influencent. Cette figure met en avant le fait que la création de nouvelles connaissances s’appuie toujours sur des connaissances existantes. Par exemple, Hornblower s’est appuyé sur les plans de Watt et Boulton pour améliorer son efficacité. Comme ce fut le cas dans les premiers jours de la Révolution industrielle, les brevets existants limitent les possibilités de s’appuyer sur les connaissances existantes et peuvent ainsi avoir un effet délétère sur l’innovation. D’un autre côté, en offrant des rentes d’innovation aux créateurs, ils encouragent l’innovation.





            [image: Brevets et production de nouvelles connaissances. ]



Figure 21.12 
Brevets et production de nouvelles connaissances.









            [image: Les connaissances anciennes aident à créer de nouvelles connaissances : Les brevets ralentissent ce processus. Comme l’ont découvert Watt et Boulton, les brevets peuvent empêcher l’utilisation de certains aspects d’anciennes connaissances si ces aspects sont couverts par des brevets. ]



Les connaissances anciennes aident à créer de nouvelles connaissances



Les brevets ralentissent ce processus. Comme l’ont découvert Watt et Boulton, les brevets peuvent empêcher l’utilisation de certains aspects d’anciennes connaissances si ces aspects sont couverts par des brevets.









            [image: Les brevets encouragent l’innovation : La création de nouvelles connaissances procure aux inventeurs à succès de la reconnaissance et des rentes d’innovation. Watt n’a pas inventé la machine à vapeur pour tirer profit du brevet qu’il en recevrait mais d’autres inventeurs sont fortement motivés par la perspective de commercialisation de leurs inventions. ]



Les brevets encouragent l’innovation



La création de nouvelles connaissances procure aux inventeurs à succès de la reconnaissance et des rentes d’innovation. Watt n’a pas inventé la machine à vapeur pour tirer profit du brevet qu’il en recevrait mais d’autres inventeurs sont fortement motivés par la perspective de commercialisation de leurs inventions.









            [image: Les brevets ralentissent la diffusion : Les brevets empêchent d’autres inventeurs d’exploiter pleinement les bénéfices de la nouvelle connaissance. Watt et Boulton ont réussi à utiliser les brevets pour empêcher des inventeurs rivaux de créer leur propre, et peut-être meilleure, machine à vapeur. ]



Les brevets ralentissent la diffusion



Les brevets empêchent d’autres inventeurs d’exploiter pleinement les bénéfices de la nouvelle connaissance. Watt et Boulton ont réussi à utiliser les brevets pour empêcher des inventeurs rivaux de créer leur propre, et peut-être meilleure, machine à vapeur.








Quand Petra Moser, une historienne de l’économie, étudia le nombre et la qualité des inventions techniques exposées lors des expositions technologiques du milieu du 19e siècle, elle trouva que les pays disposant de systèmes de brevets n’étaient pas plus innovants que les pays qui n’en avaient pas. La présence de brevets, en revanche, avait un impact sur les types d’activités innovantes dans lesquelles les pays étaient spécialisés.


  Quand les économistes ne sont pas d’accord Droits de propriété intellectuelle : moteur ou frein ?

  Rappelez-vous que dans une de nos vidéos « Économiste en action », F. M. Scherer soutenait que les brevets incitaient les entreprises pharmaceutiques à investir en R&D (à la différence de nombreux autres secteurs, selon lui) et à poursuivre le développement de nouveaux médicaments phares.

  Petra Moser explique que la protection du droit d’auteur des opéras italiens du 19e siècle a conduit à la création d’opéras plus nombreux et mieux écrits. Mais elle présente également des données suggérant que les droits de propriété intellectuelle peuvent faire plus de mal que de bien dans le processus d’innovation s’ils sont trop étendus ou d’une durée excessive.14 15




  Exercice 21.10 Thomas Jefferson

  Thomas Jefferson (1743–1826), le troisième président des États-Unis, remarqua la nature particulière et merveilleuse d’une idée :

  
    Son caractère particulier (…) est que personne n’en possède moins qu’un autre, car chacun en possède le tout. Celui qui reçoit une idée de moi reçoit lui-même une instruction sans diminuer la mienne ; de même que celui qui allume sa chandelle avec la mienne reçoit de la lumière sans m’assombrir. (« Thomas Jefferson à Isaac McPherson », Writings, 1813)

  

  Jefferson poursuivait en déclarant quelque chose qui, déjà à l’époque, fut controversé :

  
    Il serait alors curieux qu’une idée, la fugitive fermentation d’un cerveau individuel, puisse (…) être revendiquée au titre d’une propriété stable et exclusive.

  

  Selon lui, accorder à un individu le droit exclusif de posséder et d’exclure d’autres personnes de l’utilisation d’une idée ne faisait aucun sens, pas plus qu’il ne ferait de sens pour une personne de refuser de dire à quelqu’un l’heure qu’il est.

  
    	Réécrivez la première partie de la citation de Jefferson en utilisant les termes économiques appris dans ce cours.

    	Êtes-vous d’accord avec le propos de Jefferson suggérant que les idées ne devraient pas « être revendiquée[s] au titre d’une propriété stable et exclusive » ? Expliquez votre réponse.

  




    
        

        
    

    
        Petra Moser parle de la protection intellectuelle s’agissant des opéras italiens du 19e siècle.
    




  Exercice 21.11 Comment le droit d’auteur a amélioré les opéras italiens et dans quelle mesure ce type de protection doit être limité

  Regardez notre vidéo « Économiste en action », dans laquelle Petra Moser s’intéresse aux droits d’auteur des opéras italiens du 19e siècle.

  
    	Identifiez la question de recherche de Petra Moser et le raisonnement qu’elle emploie pour y répondre.

    	Quelles sont ses conclusions sur les brevets et la protection des droits d’auteur ?

    	Quels facteurs les pouvoirs publics devraient-ils prendre en compte lorsqu’ils déterminent la période d’application des droits de propriété intellectuelle, comme les brevets ou les droits d’auteur ?

  




  Exercice 21.12 Droits de propriété intellectuelle

  Pourquoi une extension des droits d’auteur (par exemple l’extension de la durée de protection) n’a-t-elle pas d’impact sur les incitations à améliorer la production intellectuelle (textes et opéras) à l’inverse de l’introduction des droits d’auteur eux-mêmes ? Dans votre réponse, interrogez-vous sur l’identité des bénéficiaires des clauses de droit d’auteur étendues.




  Question 21.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations concernant les lois de protection de la propriété intellectuelle est correcte ?

  
    	Un brevet est un droit non-enregistré qui offre à l’auteur d’une œuvre intellectuelle (comme un livre ou un code de logiciel) le droit d’empêcher quelqu’un d’autre de la reproduire, de l’adapter et de la vendre.

    	Le droit d’auteur est attribué après l’examen de l’œuvre par le bureau des droits d’auteur qui détermine ou non si elle est suffisamment originale et innovante.

    	Les marques déposées offrent aux propriétaires d’éléments de conception enregistrés le droit d’empêcher quelqu’un d’autre de les utiliser.

    	Les économistes s’accordent sur le fait que les brevets, les droits d’auteur et les marques déposées contribuent tous sans équivoque à la promotion de l’innovation.

  

  
    	Les brevets sont enregistrés et concédés après un examen du bureau des brevets. Le droit d’auteur est le droit non-enregistré d’empêcher le public de reproduire le travail de tout un chacun.

    	Cette affirmation concerne les brevets et le bureau des brevets. L’attribution de droit d’auteur ne demande aucun examen.

    	C’est la définition d’une marque déposée.

    	Bien que les droits de propriété intellectuelle existent dans le but de protéger les revenus issus d’une innovation technologique, ils peuvent également mettre un frein à l’innovation lorsque la nouvelle connaissance se fonde sur une vieille connaissance déjà protégée par des droits de propriété intellectuelle. Les économistes ne s’accordent pas sur les conditions selon lesquelles les droits de propriété intellectuelle détruisent ou promeuvent l’innovation.

  



21.7 Brevets optimaux : équilibrer les objectifs d’innovation et de diffusion

Les brevets nous posent un problème économique : comment équilibrer au mieux les objectifs concurrents de faire bon usage de la connaissance existante, en consacrant suffisamment de ressources économiques et de créativité à la production de nouvelles connaissances et en diffusant la nouvelle connaissance ainsi créée ? Un « brevet optimal » est un brevet qui permet d’utiliser au mieux une connaissance dans l’économie. À l’heure actuelle, les accords passés dans le cadre de l’Organisation Mondiale du Commerce (OMC) qui régule le commerce international peuvent empêcher certains pays de choisir la durée de leurs brevets mais étant donné la liberté complète de choix, comment un décisionnaire public pourrait-il déterminer la durée d’un brevet optimal ?

Dans la Figure 21.13, nous examinons d’abord la décision d’un innovateur du panneau supérieur. Suivez l’analyse de la Figure 21.13 pour comprendre la chronologie des coûts et des bénéfices de l’innovation et voir qui en profite.





            [image: Coûts et rentes associés à l’innovation pour l’inventeur et les autres. ]



Figure 21.13 
Coûts et rentes associés à l’innovation pour l’inventeur et les autres.









            [image: L’innovateur subit des coûts : Les coûts de l’innovation sont représentés par le rectangle rouge. ]



L’innovateur subit des coûts



Les coûts de l’innovation sont représentés par le rectangle rouge.









            [image: L’innovation est un succès : L’entreprise crée des rentes d’innovation au-dessus des profits économiques : c’est le rectangle au-dessus de la ligne en pointillés de profits économiques nuls. ]



L’innovation est un succès



L’entreprise crée des rentes d’innovation au-dessus des profits économiques : c’est le rectangle au-dessus de la ligne en pointillés de profits économiques nuls.









            [image: Un brevet : L’entreprise bénéficie de rentes d’innovation pendant la durée du brevet. ]



Un brevet



L’entreprise bénéficie de rentes d’innovation pendant la durée du brevet.









            [image: Bénéfices pour les autres dans l’économie : Le graphique inférieur montre les bénéfices tirés de l’innovation. Si l’innovation n’existait pas, personne n’en bénéficierait. ]



Bénéfices pour les autres dans l’économie



Le graphique inférieur montre les bénéfices tirés de l’innovation. Si l’innovation n’existait pas, personne n’en bénéficierait.









            [image: Brevet : Le brevet réduit les bénéfices pour les autres, parce qu’il retarde la copie et la diffusion. ]



Brevet



Le brevet réduit les bénéfices pour les autres, parce qu’il retarde la copie et la diffusion.








Sur le graphique inférieur de la Figure 21.13, nous incluons les bénéfices, pour le reste de l’économie, qui sont tirés de l’innovation. Du point de vue de l’innovateur, quand le brevet tombe dans le domaine public, il subit une baisse considérable de profits. Mais sur le graphique inférieur nous observons l’effet opposé – les bénéfices de l’innovation grimpent en flèche lorsque le brevet expire parce que l’on peut désormais diffuser librement l’innovation dans l’économie.

Cela illustre le compromis. Sans l’innovation, il n’y a pas de bénéfices pour les autres et la probabilité d’innovation augmente avec des brevets plus longs. Cependant, les bénéfices de tout type d’innovation se réduisent en fonction de la durée d’un brevet. Une imitation rapide de l’innovation entraîne des bénéfices pour l’économie dans son ensemble, illustrés par le rectangle en pointillé dans la figure inférieure.

À partir de là, nous pouvons voir qu’un brevet long augmente les bénéfices d’une innovation rapide et qu’un brevet court augmente les bénéfices d’une innovation rapide. Cependant, en regardant uniquement la Figure 21.13, nous ne pouvons pas déterminer la durée optimale d’un brevet.

Compromis entre les bénéfices de la diffusion et les bénéfices de l’invention


	courbe d’iso-bénéfices
	Les combinaisons de la probabilité d’innovation et des bénéfices totaux pour la société tirés de l’innovation d’une entreprise qui génèrent les mêmes bénéfices totaux.



La Figure 21.14 montre la manière dont nous pouvons représenter les bénéfices de l’innovation pour la société dans son ensemble. Sur l’axe des abscisses se trouvent les bénéfices totaux pour les autres acteurs de l’économie si l’entreprise innove. Nous les appelons B. Sur l’axe des ordonnées, nous estimons la probabilité d’innover, appelée pI. Les courbes décroissantes sont des courbes d’indifférence appelées courbes d’iso-bénéfices. Les bénéfices totaux de l’innovation sont calculés ainsi :







            [image: Courbes d’iso-bénéfices : compromis entre les bénéfices de l’invention et ceux de la diffusion. ]



Figure 21.14 
Courbes d’iso-bénéfices : compromis entre les bénéfices de l’invention et ceux de la diffusion.









            [image: Courbe d’iso-bénéfices : La courbe descendante est une courbe d’indifférence appelée courbe d’iso-bénéfices. Le long de la courbe, les bénéfices totaux tirés d’une innovation sont constants et égaux à pIB. ]



Courbe d’iso-bénéfices



La courbe descendante est une courbe d’indifférence appelée courbe d’iso-bénéfices. Le long de la courbe, les bénéfices totaux tirés d’une innovation sont constants et égaux à pIB.









            [image: Rectangles touchant la courbe : Tout rectangle dont l’un des sommets est sur la courbe a la même surface qu’un autre. Ceci est illustré par les points C et D. ]



Rectangles touchant la courbe



Tout rectangle dont l’un des sommets est sur la courbe a la même surface qu’un autre. Ceci est illustré par les points C et D.









            [image: Courbe préférable : La courbe d’iso-bénéfices plus élevée est préférable à la courbe qui passe par C et D. ]



Courbe préférable



La courbe d’iso-bénéfices plus élevée est préférable à la courbe qui passe par C et D.








Invention et diffusion possible

Quelles sont les contraintes ? Quelles sont les limites aux bénéfices totaux qui surviennent en cas d’innovation ? La réponse à cette question va dépendre de la durée des brevets, car une période plus longue de protection des brevets va au moins au début augmenter la possibilité de l’innovation, pI, mais réduire les bénéfices totaux pour les autres, B, si l’innovation survient grâce au délai de copie.

Même s’il n’y a pas de brevet, l’innovation peut survenir comme on le voit sur l’axe des ordonnées de la Figure 21.15. L’innovateur peut alors profiter de rentes d’innovation uniquement en étant le premier sur le marché, puisque les concurrents ont besoin d’un peu de temps pour le rattraper.

La Figure 21.15 montre que lorsque la durée du brevet augmente (vers la droite le long de l’axe des abscisses), la probabilité de l’innovation augmente également car les rentes d’innovation sont protégées sur une plus longue période. À partir d’une certaine durée de protection, cependant, la probabilité d’innovation commence à décliner car des brevets de long terme vont empêcher d’autres innovateurs potentiels d’utiliser les connaissances ou procédés protégés pour développer une idée.
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Figure 21.15 
Durée de brevet et probabilité d’innovation.






Nous pouvons montrer l’ensemble des possibles sur la Figure 21.16 qui représente le compromis entre une plus grande probabilité d’innovation et les bénéfices totaux pour les autres si l’entreprise innove.




            [image: Ensemble des possibles : probabilité d’innovation et bénéfices pour le reste de l’économie ]



Figure 21.16 
Ensemble des possibles : probabilité d’innovation et bénéfices pour le reste de l’économie.






Chaque point sur la frontière de l’ensemble des possibles est le résultat d’une durée donnée du brevet, partant de la gauche avec un brevet qui n’expire jamais. En allant vers la droite, la durée du brevet diminue. Les bénéfices sont croissants pour les autres acteurs de l’économie s’il y a innovation (comme nous l’avons vu sur la Figure 21.15). C’est pourquoi la première partie de la frontière de l’ensemble des possibles est croissante. Cependant, comme nous l’avons également vu, à partir d’un certain moment une contradiction va émerger : une réduction supplémentaire de la durée du brevet va diminuer la probabilité d’innover, même si cela augmente les bénéfices totaux qui résulteraient en cas d’innovation. Cette contradiction explique la portion décroissante de la frontière de l’ensemble des possibles.

Durée optimale des brevets

Si nous étudions maintenant simultanément l’ensemble des possibles et les courbes d’iso-bénéfices, nous pouvons déterminer la durée des brevets qui maximiserait les bénéfices espérés en tenant compte des contraintes imposées par le compromis entre les incitations à l’innovation et à la diffusion. Le niveau le plus élevé possible des bénéfices totaux est représenté par le point de tangence de la courbe d’iso-bénéfices avec l’ensemble des possibles. Il s’agit du point A sur la Figure 21.17.
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Figure 21.17 
Probabilité d’innovation optimale pour la société.









            [image: Maximiser les bénéfices espérés pour la société : En combinant l’ensemble des possibles avec les courbes d’iso-bénéfices, nous pouvons déterminer la durée d’un brevet qui maximiserait les bénéfices espérés pour la société. ]



Maximiser les bénéfices espérés pour la société



En combinant l’ensemble des possibles avec les courbes d’iso-bénéfices, nous pouvons déterminer la durée d’un brevet qui maximiserait les bénéfices espérés pour la société.









            [image: Niveau le plus élevé possible des bénéfices totaux : Il est situé au point de tangence A entre l’ensemble des possibles et la courbe d’iso-bénéfices la plus élevée. ]



Niveau le plus élevé possible des bénéfices totaux



Il est situé au point de tangence A entre l’ensemble des possibles et la courbe d’iso-bénéfices la plus élevée.









            [image: Probabilité d’innover optimale : Pour la société dans son ensemble, la probabilité d’innovation optimale est p*. ]



Probabilité d’innover optimale



Pour la société dans son ensemble, la probabilité d’innovation optimale est p*.









            [image: Plus forte probabilité d’innovation mais moins de profits pour la société : Au point E, avec un brevet plus long que le brevet optimal du point A, l’innovation est plus probable, mais parce qu’elle est moins diffusée, ses bénéfices pour la société dans son ensemble sont moindres comme indiqué par la courbe d’iso-bénéfices plus basse. ]



Plus forte probabilité d’innovation mais moins de profits pour la société



Au point E, avec un brevet plus long que le brevet optimal du point A, l’innovation est plus probable, mais parce qu’elle est moins diffusée, ses bénéfices pour la société dans son ensemble sont moindres comme indiqué par la courbe d’iso-bénéfices plus basse.








Ce résultat n’est pas une politique en lui-même mais il nous permet d’en déterminer une. Nous pouvons maintenant nous reporter à la Figure 21.15 et nous demander quelle durée de brevet fixerait un décideur public pour que l’entreprise innovante choisisse la probabilité d’innovation optimale pour la société, p*. La solution est indiquée sur la Figure 21.18.
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Figure 21.18 
Durée optimale des brevets.









            [image: Probabilité optimale d’innover : Étant donnés les bénéfices de l’innovation pour les autres, nous avons établi sur la Figure 21.17 que p* est la probabilité d’innovation optimale. Elle nous indique ce que devrait être la durée des brevets. ]



Probabilité optimale d’innover



Étant donnés les bénéfices de l’innovation pour les autres, nous avons établi sur la Figure 21.17 que p* est la probabilité d’innovation optimale. Elle nous indique ce que devrait être la durée des brevets.









            [image: Durée optimale des brevets : Si nous connaissons p*, nous pouvons utiliser la Figure 21.15 (reproduite ici à droite) pour déterminer la durée optimale des brevets d*. ]



Durée optimale des brevets



Si nous connaissons p*, nous pouvons utiliser la Figure 21.15 (reproduite ici à droite) pour déterminer la durée optimale des brevets d*.









            [image: Et s’il n’y avait pas de brevets ? : Nous pouvons voir qu’il y aura toujours de l’innovation, mais à un niveau moindre par rapport à ce qui serait optimal pour la société. ]



Et s’il n’y avait pas de brevets ?



Nous pouvons voir qu’il y aura toujours de l’innovation, mais à un niveau moindre par rapport à ce qui serait optimal pour la société.









  Exercice 21.13 Brevets optimaux

  
    	Choisissez deux technologies différentes. Pour l’une, le gouvernement choisirait de manière optimale un brevet de courte durée. Pour l’autre, il choisirait plutôt un brevet de longue durée. Dans chaque cas, dessinez l’ensemble des possibles et labellisez le point optimal comme sur la Figure 21.17. Faites l’hypothèse que les courbes d’iso-bénéfices sont identiques.

    	La durée des brevets et des droits d’auteur a augmenté de façon continue depuis la Révolution industrielle. Expliquez pourquoi, et argumentez s’il s’agit d’une bonne ou d’une mauvaise chose.

    	Comment les organismes publics en charge des brevets devraient-ils réagir si des entreprises essayaient de conserver des monopoles de brevet en brevetant des versions améliorées de la technologie initiale à une date ultérieure ? (Cette technique de prolongation de la durée des brevets est décrite dans le Journal of Health Economics par C. Scott Hemphill et Bhaven N. Sampat.)

  




  Question 21.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 21.13 représente les coûts et les rentes associés à l’innovation pour l’inventeur et les autres.

  D’après ce diagramme, laquelle de ces affirmations est-elle correcte ?

  
    	Quand il n’y a pas de brevet, l’innovation est copiée immédiatement.

    	Au moment où le brevet expire, son propriétaire subit la perte du brevet et il perd ses rentes d’innovation.

    	L’innovation ne bénéficie pas aux autres pendant la durée d’un brevet.

    	Le bénéfice de l’innovateur tiré du brevet est plus important que la perte de bénéfices des autres.

  

  
    	Le diagramme montre qu’il y a une période pendant laquelle l’innovation n’est pas copiée malgré une absence de brevet, ce qui permet à l’innovateur de récupérer une partie (ou l’ensemble) des coûts causés par l’innovation.

    	Comme le montre la figure, les profits du propriétaire du brevet reviennent au niveau des profits économiques nuls dès son expiration.

    	Le diagramme montre un bénéfice modeste mais positif aux autres pendant la durée du brevet.

    	En ce qui concerne la surface de la zone, les bénéfices perdus des autres sont visiblement plus larges que les bénéfices acquis par l’innovateur.

  




  Question 21.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le diagramme suivant représente la probabilité d’innover lorsque la durée des brevets est rallongée.

  


            [image: La probabilité d’innover augmente avec la durée du brevet ]






  D’après ces informations, laquelle de ces affirmations est-elle correcte ?

  
    	Il n’y a pas d’innovation sans brevet.

    	Une durée de brevet rallongée entraîne toujours une plus forte probabilité d’innover.

    	La partie décroissante du graphique souligne le compromis entre une plus grande incitation à innover du fait de rentes d’innovation plus grandes et le manque d’incitation pour des innovateurs potentiels à utiliser des connaissances brevetées.

    	La durée optimale de brevets est celle qui correspond à la maximisation de la probabilité d’innovation.

  

  
    	L’intersection positive sur l’axe des ordonnées implique que l’innovation a lieu même en l’absence de brevets.

    	Ce n’est évidemment pas le cas, comme le montre le graphique. À un certain moment, les brevets de plus long terme vont empêcher des innovateurs potentiels d’utiliser des connaissances déjà brevetées pour des innovations futures.

    	Vrai. La courbe est décroissante parce que ces deux effets vont dans des directions opposées. Sur les points situés à droite du sommet, le caractère désincitatif de l’innovation, causé par les brevets empêchant d’autres innovateurs d’utiliser la connaissance, l’emporte sur l’effet incitatif positif résultant de l’augmentation des rentes d’innovation.

    	La durée optimale des brevets dépend de la probabilité de l’innovation ainsi que des bénéfices totaux de l’innovation pour les autres (qui diminuent en fonction de la durée de brevet). Ainsi, la durée optimale se trouve à gauche du point maximal de probabilité.

  



21.8 Financement public de la recherche fondamentale, de l’éducation et des infrastructures pour l’information

Les avantages et les inconvénients des différents types de droits de propriété intellectuelle ne sont qu’un aspect de la conception d’un système d’innovation efficace. Un autre aspect important est le rôle de l’État. Souvenez-vous, par exemple, de l’introduction de cette unité évoquant des cas où les bénéfices attendus sur les marchés de la diffusion des téléphones portables ne se sont pas matérialisés parce que les infrastructures publiques nécessaires – principalement des routes et des moyens de transport – faisaient défaut. La fourniture publique des biens et des services, comme les routes qui auraient permis aux fermiers indiens de bénéficier de leur nouvel accès à l’information sur les prix, est essentielle à la diffusion des bénéfices de l’innovation. Comme nous allons le voir, les origines de l’ordinateur et, par extension, la révolution de l’information tout entière rendent essentiel le rôle de l’État dans le processus d’innovation lui-même.

Des politiques publiques adaptées pour l’innovation peuvent principalement aider de deux façons :


  	En accélérant le rythme de l’innovation : cela a lieu par des interventions ayant trait au soutien de la recherche fondamentale et des infrastructures de communication, à l’établissement de standards, ainsi qu’à la conception des brevets, des droits d’auteur et des marques déposées.

  	En influençant la direction de l’innovation : cela facilite la production de nouvelles idées qui ont des applications environnementales, pédagogiques, médicales ou autres avec une dimension sociale.



Recherche financée par l’État

Les origines de la révolution des technologies de l’information se retrouvent dans la construction des premiers ordinateurs électroniques après la Seconde Guerre mondiale, bien que, comme dans toute technologie, certains éléments soient plus anciens. Charles Babbage mit tout d’abord au point un ordinateur sous la forme de la machine à différences dans un article publié en 1822 (le gouvernement britannique aida à financer son développement) et son idée aida Ada Lovelace à développer le premier programme pour ordinateur.

Les efforts des gouvernements britannique et nord-américain pendant et après la Seconde Guerre mondiale permirent l’éclosion de machines électroniques programmables. Aux États-Unis, l’objectif initial reposait sur le développement de systèmes de missiles, puis se porta sur le Projet Manhattan visant à développer la bombe atomique. Ces projets nécessitaient d’effectuer un nombre considérable de calculs rapides, aussi bien pour la balistique que pour prévoir les réactions atomiques. L’argent du gouvernement américain servit à financer des groupes privés, tels que les Bell Labs dans le New Jersey et des centres de recherche fédéraux comme Los Alamos.

Un partenariat étroit s’est alors établi entre le secteur privé, les organismes publics et les universités menant à la construction de la machine ENIAC en 1946 sous l’égide de l’armée américaine. Il s’agissait du premier ordinateur électronique, mais il ne pouvait pas stocker de programmes. D’autres innovations suivirent rapidement, comme le développement du transistor par William Shockley aux Bells Labs en 1948 et la création de nouvelles entreprises comme Fairchild Semiconductor. Le soutien du gouvernement américain à ce secteur s’est poursuivi via un financement de la recherche, permettant notamment la création d’Internet (en 1969) dans le cadre d’un projet financé par la DARPA, l’agence pour les projets de recherche avancée de défense américaine.

Au Royaume-Uni, les premiers progrès dans le domaine informatique furent concentrés à Bletchley Park, où le mathématicien Alan Turing travailla sur le déchiffrage du code allemand Enigma. La machine Colossus qui y fut développée resta secrète jusqu’aux années 1970, mais les scientifiques et ingénieurs de Bletchley Park continuèrent leur travail avec la construction en 1948 du premier ordinateur d’après-guerre pouvant stocker des programmes, appelé Baby, à l’Université de Manchester, une autre institution publique. Le développement commercial des ordinateurs suivit rapidement, effectué par des entreprises comme Ferranti.

Ce modèle de financement de la recherche initiale par l’État, via des organismes publics incluant l’armée ou via les universités, qui est suivi par des applications commerciales, est courant. À l’instar des industries informatiques et électroniques, Internet et le World Wide Web (créé par Tim Berners-Lee au laboratoire de recherche du CERN financé par un consortium de pays), les secteurs de la pharmacie et des biotechnologies modernes, ainsi que les applications commerciales de nouveaux matériaux tels le graphène, trouvent tous leur origine dans la recherche fondamentale et un développement initial financé par les pouvoirs publics. Les écrans tactiles et la souris d’ordinateur sont également le résultat d’une recherche financée par les pouvoirs publics aux États-Unis.16

Le format MP3 fut créé par un petit groupe de chercheurs dans un laboratoire public de recherche en Allemagne, appartenant à la Fraunhofer-Gesellschaft. Leur brevet permet de diviser la taille des fichiers audio par un facteur de 12, tout en maintenant la qualité sonore. Cette innovation rendit possible le partage de musique via Internet et contribua à un bouleversement mondial majeur dans l’industrie musicale. Les entreprises commerciales ne l’ont pas tout de suite adoptée, mais le format s’est largement diffusé car ses créateurs réagirent en distribuant des logiciels d’encodage aux utilisateurs pour un faible coût et n’attaquèrent pas les hackers qui les rendaient disponibles gratuitement.

Mariana Mazzucato, une économiste spécialiste des causes et des conséquences de l’innovation, utilise l’exemple de quelques innovations numériques fondamentales, telles qu’Internet, le GPS et les écrans tactiles, pour montrer que l’État joue un rôle essentiel dans le financement de la recherche et des start-ups technologiques. Elle ne voit pas seulement l’État comme un acteur chargé de s’occuper des activités dont le marché ne s’occupe pas, par exemple lorsque les rendements sont trop éloignés dans le futur et incertains, mais aussi comme un acteur capable de décider à quels types d’activité le secteur privé devrait s’intéresser. Selon elle, les investissements stratégiques du gouvernement américain aident à expliquer la domination des entreprises américaines dans les secteurs de haute technologie, incluant le numérique et les biotechnologies.

Compétitions et récompenses

Une politique publique de soutien à l’innovation assez différente consiste à attribuer un prix pour le développement réussi d’une solution à un problème posé, solution qui répondrait à certains critères spécifiques. Le lauréat du prix est récompensé pour le coût du développement, en lieu et place de l’attribution d’un monopole sur la nouvelle idée ou méthode, et l’innovation tombe ainsi directement dans le domaine public.

Par exemple, à la suite du désastre du pétrolier Deepwater Horizon, la Fondation XPrize a offert 1 million de dollars à l’équipe qui parviendrait à améliorer significativement les technologies existantes pour le nettoyage des marées noires. En moins d’un an, une équipe a développé une méthode qui a quadruplé l’efficacité du nettoyage par rapport aux performances habituelles du secteur.

Un exemple encore plus connu est l’invention par le fabricant de montres John Harrison du chronomètre de marine, un appareil qui a permis, pour la première fois, de mesurer de manière (raisonnablement) précise la longitude d’un bateau en mer. Harrison commença à travailler sur son chronomètre en 1730, en réponse à l’attribution en 1714 d’un prix (environ 2,5 millions de livres sterling, en prix de 2014) par le gouvernement britannique pour l’invention d’un appareil permettant de mesurer la longitude. L’approche d’Harrison reposa sur la construction d’une horloge précise et assez petite pour être emmenée en mer, afin de pouvoir déterminer l’heure de Greenwich à laquelle le soleil atteint son zénith. Le problème avait attiré certains des plus grands esprits de l’époque, notamment Isaac Newton. Harrison proposa plusieurs méthodes, chacune meilleure que la précédente, mais un désaccord apparut entre lui et le gouvernement sur la question du gain monétaire, mérité ou non. En effet, la solution d’Harrison était assez différente de celle attendue par le gouvernement. Il reçut finalement une série de plus petites sommes au fil des années.


  Aujourd’hui, le Prix Longitude est financé par le gouvernement britannique. Étonnamment, le Comité Longitude qui attribue le prix a demandé au public de choisir six défis auxquels il pourrait attribuer la dotation du prix.

  L’un de ces défis est le problème de la résistance aux antibiotiques que nous avons mentionné dans l’Unité 12, un choix que de nombreux experts approuveraient. C’est intéressant car beaucoup de personnes sont sceptiques quant à la capacité des organismes publics à sélectionner des causes dans lesquelles investir en R&D. L’Histoire est pourtant traversée de décisions d’investissement technologiques plutôt bonnes pendant et après la Deuxième Guerre mondiale.

  Si vous croyez que la société civile est plus à même d’identifier les problèmes les plus urgents, alors le Comité Longitude a pris la bonne décision en nous laissant choisir.



Un autre exemple dans lequel les compétitions sont efficaces est la création de prix pour le développement réussi de médicaments pour des maladies négligées. Ces médicaments traitent des maladies répandues dans certaines parties du monde où il y a peu d’innovations pharmaceutiques car le marché privé est limité du fait des très faibles revenus de ceux qui souffrent de ces maladies.17


    
        

        
    

    
        Dans cette vidéo, Mazzucato suggère que les États devraient commencer à investir dans des entreprises technologiques, afin d’obtenir un rendement sur les financements qu’ils investissent dans la recherche.
    




  Exercice 21.14 Recherche financée par l’État

  
    	Quels sont les arguments pour et contre des investissements publics directs dans l’application commerciale de nouvelles technologies ?

    	Décrivez les différentes manières pour l’État de choisir les technologies dans lesquelles investir pour que le processus soit plus transparent pour les contribuables.

    	Pensez-vous qu’associer les contribuables au choix des technologies dans lesquelles investir soit une bonne idée ? Expliquez votre réponse.

    	Dans quels types de technologies l’État devrait-il investir plus, selon vous, et dans quels types de technologies devrait-il laisser le secteur privé opérer seul ? Expliquez votre réponse.

  




  Question 21.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les mesures suivantes, lesquelles favorisent des processus innovants efficaces ?

  
    	Récompenser les innovations fructueuses pour résoudre les problèmes de coordination dans l’innovation de biens de substitution.

    	Subventionner les facteurs contribuant à l’innovation, comme les infrastructures publiques, la recherche et l’éducation, pour neutraliser le problème de coordination des innovations complémentaires.

    	Mettre en place un système de brevets qui résolve le coût élevé du premier exemplaire dans le cas d’innovations intensives en connaissances.

    	Promouvoir une diffusion à bas coût de l’information.

  

  
    	Ici, le problème du marché concurrentiel des biens de substitution (comme Betamax de Sony vs. les VHS de JVC) tient au fait que le gagnant rafle toute la mise. Les agences du secteur public devraient plutôt soutenir des accords entre les acteurs de l’industrie en question pour, par exemple, les aider à prendre des décisions sur les nouveaux standards techniques.

    	Dans cette situation, des entreprises peuvent hésiter à investir dans une innovation à moins que d’autres entreprises ne soient déjà en train d’investir dans l’innovation complémentaire. Subventionner les facteurs diminue les coûts de l’innovation et augmente la probabilité que des entreprises investissent.

    	Un brevet permet à l’inventeur de profiter temporairement du profit de son idée, ce qui pourrait inciter les inventeurs à payer les coûts initiaux élevés de l’innovation.

    	La connaissance produite est un bien public par nature, ce qui implique que les entreprises innovantes ne peuvent pas capturer tous les bénéfices générés par leurs innovations. Un système de brevets pourrait apporter une solution à ce problème.

  




  Question 21.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Lesquelles de ces affirmations concernant les politiques publiques de l’innovation sont correctes ?

  
    	L’État ne devrait pas investir dans des innovations dont les rendements ne lui parviennent que dans un avenir trop lointain ou sont trop incertains.

    	En participant au capital des entreprises innovantes, l’État augmente sa capacité à appliquer des politiques de concurrence.

    	L’État devrait encourager l’innovation en mettant un place un mécanisme qui récompense le développement réussi d’une solution à un problème spécifique.

    	L’État peut financer la recherche à un stade précoce, via des organes publics comme l’armée ou les universités, et dont les résultats peuvent être ensuite utilisés à des fins commerciales.

  

  
    	C’est exactement le genre d’innovations dans lesquelles l’État devrait investir plutôt que de se reposer sur les entreprises.

    	L’État peut avoir des difficultés à réguler les entreprises dont il possède une partie du capital, notamment lors de l’application de politiques de concurrence ou de standards environnementaux.

    	Les exemples sont dans le texte.

    	Les exemples sont dans le texte.

  



21.9 Conclusion

Le Royaume-Uni et les Pays-Bas, berceaux du capitalisme et de la Révolution industrielle, ne faisaient pas figure d’exception en termes d’intelligence et de créativité de leurs populations. La Chine, par exemple, était au moins autant, sinon plus créative, ayant développé en premier le papier, l’imprimerie, la poudre à canon, le compas, et littéralement des centaines d’autres innovations importantes. D’autres pays, notamment le Japon, étaient adeptes de l’adaptation et de la diffusion de nouvelles méthodes et idées. Mais la pression combinée des rentes d’innovation et de la concurrence pour survivre, qui était la caractéristique du processus d’innovation et de diffusion du capitalisme, en a fait un système économique au dynamisme unique qui transforma les économies britannique et hollandaise.

Les politiques publiques ont également joué un rôle important. Pour que les innovateurs prennent le risque d’introduire un nouveau produit ou un nouveau processus de production, il est crucial que les rentes d’innovation ne soient pas capturées par le gouvernement ou par d’autres individus. Cela requiert des droits de propriétés protégés par un système juridique fonctionnant correctement, comme cela a été le cas au Royaume-Uni, aux Pays-Bas et dans d’autres pays qui, tôt, ont connu le coude de la crosse de hockey du revenu par habitant.

Plus récemment, la Sillicon Valley, le système d’innovation allemand ou d’autres exemples d’innovations réussies ont été aidés par les pouvoirs publics fournissant des facteurs de production complémentaires, tels que les infrastructures physiques, la recherche fondamentale et l’éducation publique, et permettant aux innovateurs un monopole seulement temporaire, afin que la concurrence conduise finalement à une réduction des prix.18

Pour résumer, c’est cette combinaison d’incitations privées et de politiques publiques de soutien qui explique pourquoi le capitalisme est un système économique si dynamique. Parmi les conséquences observées dans de nombreux pays, nous avons l’amélioration des niveaux de vie mesurés par le revenu par habitant (rapportée dans l’Unité 1), ainsi que la réduction du nombre d’heures travaillées vue dans l’Unité 3.

Cependant, il est bon de se rappeler que Joseph Schumpeter, l’économiste qui a le plus significativement contribué à notre compréhension actuelle de l’innovation (et que nous avons étudié dans l’Unité 16), désignait le processus de changement technologique par les mots « destruction créatrice ».

Dans cette unité, nous avons mis l’accent sur la partie créatrice : la mise au point de nouveaux procédés et de nouveaux produits qui nous permettent de subsister en passant progressivement moins de temps au travail. Mais dans l’Unité 16, nous avons étudié comment les changements technologiques privent également les hommes de travail et dévalorisent des compétences autrefois établies et bien rémunérées. De surcroît, dans l’Unité 20 nous avons vu que l’extension de la production et la substitution de l’énergie humaine ou animale par l’énergie fossile du fait des progrès technologiques a créé de nouveaux défis environnementaux. Cependant, l’espoir demeure que ces mêmes technologies, encadrées par les bonnes politiques, puissent un jour trouver une solution à ces problèmes.

Les économistes peuvent contribuer à concevoir ces politiques et à évaluer les coûts et les bénéfices des moyens de promouvoir les innovations bénéfiques. Ils peuvent aussi contribuer à résoudre l’aspect « destructeur » des nouvelles technologies.


  Concepts introduits dans l’Unité 21

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Innovation de procédé et innovation de produit

    	Innovation radicale et innovation incrémentale

    	Innovations comme substituts ou compléments

    	Connaissance codifiée et connaissance tacite

    	Invention et diffusion

    	Systèmes d’innovation (Silicon Valley et Allemagne)

    	Coûts du premier exemplaire

    	Concurrence où le vainqueur remporte la mise

    	Brevets, droits d’auteur, marques déposées

    	Économies d’échelle du côté de la demande et externalités de réseau

    	Marchés d’appariement (bifaces)

    	Durée optimale des brevets 
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Unité 5 Propriété et pouvoir : gains mutuels et conflit
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Comment les institutions influencent l’équilibre des pouvoirs dans les interactions économiques et affectent l’équité et l’efficacité des allocations qui en résultent.


  	Le progrès technique, la biologie, les institutions économiques et les préférences des individus sont des déterminants importants des performances économiques.

  	Le pouvoir est défini comme la capacité à faire et à obtenir ce que l’on désire, y compris contre la volonté d’autrui.

  	Les interactions entre acteurs économiques peuvent aboutir à des gains mutuels, mais aussi à des conflits concernant la répartition de ces gains.

  	Les institutions influencent le pouvoir, ainsi que les autres avantages dont disposent les individus au cours des négociations.

  	Les critères d’efficacité et d’équité peuvent aider à évaluer les institutions économiques et les résultats des interactions économiques.



L’un de vos aïeuls pensait peut-être que le meilleur moyen de s’enrichir était de partir en expédition en mer, avec un pirate tel que Barbe-Noire ou le capitaine Kidd. Imaginez qu’il ait choisi le bateau du capitaine Bartholomew Roberts, le Royal Rover. Cet aïeul, ainsi que les autres membres de l’équipage auraient été contraints de signer la charte de conduite du navire. Ce document (appelé The Royal Rover’s Articles) stipulait, entre autres, que :1


  Article I

Chaque homme a une voix dans les affaires du moment ; un droit égal aux provisions fraîches…

  Article III

Interdiction de jouer aux cartes ou aux dés pour de l’argent.

  Article IV

Les lumières et les bougies doivent être éteintes à 20 heures ; si un membre de l’équipage désire continuer de boire après cette heure, il doit le faire sur le pont…

  Article X

Le capitaine et le quartier-maître reçoivent deux parts d’une prise (le butin d’un navire prisonnier) ; le maître, le maître d’équipage et le canonnier une part et demie ; les autres officiers une et un quart (tous les autres reçoivent une part, appelée leur « dividende »).

  Article XI

Les musiciens doivent se reposer le jour du Sabbat mais n’y ont pas le droit les six autres jours et nuits, sauf permission spéciale.



Le Royal Rover et ses Articles ne faisaient pas figure d’exception. Entre la fin du 17e siècle et le début du 18e siècle, l’âge d’or de la piraterie européenne, la plupart des navires de pirates disposaient de chartes écrites qui garantissaient même, dans certains cas, plus de pouvoir aux membres d’équipage. Leurs capitaines étaient élus de manière démocratique (« le rang de capitaine étant obtenu à l’issue d’un suffrage majoritaire »). Beaucoup de capitaines furent démis de leurs fonctions, notamment pour fait de couardise lors de batailles. Les équipages élisaient également l’un des leurs comme quartier-maître qui, en temps de paix, avait le pouvoir d’annuler les ordres du capitaine.

Si votre aïeul avait servi comme vigie et été le premier à apercevoir un navire plus tard capturé, il aurait reçu en récompense la « meilleure paire de pistolets à bord, en plus de son dividende ». S’il avait été grièvement blessé lors d’une bataille, les articles lui garantissaient une compensation pour la blessure (le montant était d’ailleurs plus important pour la perte du bras droit ou de la jambe droite que du bras gauche ou de la jambe gauche). Sur un bateau pirate, votre ancêtre aurait travaillé au sein d’un équipage multiculturel, avec probablement environ un quart des membres d’origine africaine, et le reste de descendance européenne (incluant des Américains).

Les membres de l’équipage étaient de ce fait souvent très solidaires. Un observateur de l’époque déplorait d’ailleurs que les équipages de pirates soient « diaboliquement unis, et ligués ensemble ». Il n’était pas rare que les matelots capturés sur les navires marchands rejoignent bien volontiers la « communauté de voyous » de leurs ravisseurs.

Un autre commentateur mécontent remarqua : « Ces hommes que l’on surnomme… le scandale de la nature humaine, abandonnés à tout vice […] étaient d’une équité impartiale entre eux. » À en croire cette description, si ces corsaires avaient tenu le rôle du Répondant dans le jeu de l’ultimatum (expliqué dans l’Unité 4, Section 4.10), ils auraient rejeté toute offre inférieure à la moitié du butin !
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5.1 Institutions et pouvoir

Nulle part ailleurs, à la fin du 17e et au début du 18e siècle, les travailleurs ordinaires avaient le droit de vote, recevaient une compensation en cas d’accident du travail, ou étaient protégés face au pouvoir arbitraire d’une autorité supérieure, comme c’était le cas à bord du Royal Rover. Les Articles du Royal Rover stipulaient noir sur blanc les accords passés entre les pirates concernant leurs conditions de travail. Ils déterminaient qui faisait quoi à bord, et ce que chacun obtenait, par exemple la part du butin reçue par le timonier par rapport à celle de l’artilleur. Il y avait aussi des règles informelles non écrites de bon comportement que les pirates respectaient, par habitude ou pour éviter une condamnation par les autres membres d’équipage.


  Institutions

  Les institutions sont des règles écrites et non écrites qui régissent :

  
    	ce que font les individus lorsqu’ils interagissent dans le cadre d’un projet commun ;

    	la répartition des gains tirés de leur effort commun.

  



Ces règles, aussi bien écrites que non écrites, étaient les institutions qui gouvernaient les interactions entre les membres d’équipage du Royal Rover.


	incitation
	Récompense ou punition économique qui influence les bénéfices et les coûts des actions possibles.



Les institutions offraient aussi bien des contraintes (ne pas boire après 20 heures, sauf sur le pont) que des incitations (la meilleure paire de pistolets pour la vigie ayant détecté un navire capturé par la suite). En utilisant le vocabulaire de la théorie des jeux présenté dans l’unité précédente, nous dirions qu’elles constituaient les « règles du jeu », semblables à celles du jeu de l’ultimatum de la Section 4.10, qui stipulent qui fait quoi, à quel moment, et comment les actions de chaque joueur déterminent leurs gains.

Dans cette unité, nous utilisons les termes « institutions » et « règles du jeu » de manière interchangeable.

Les expériences de l’Unité 4 nous ont montré que les règles du jeu affectent :


  	La manière dont les gens jouent ;

  	Le montant total des gains disponibles pour les participants ;

  	La manière dont les gains sont répartis.



Par exemple, les règles (ou institutions) du jeu de l’ultimatum déterminent la taille du gâteau, qui est l’Offreur, ce que l’Offreur peut faire (offrir n’importe quelle fraction du gâteau), ce que le Répondant peut faire (accepter ou refuser) et qui reçoit quoi en conséquence.

Nous avons aussi vu que changer les règles modifiait le résultat du jeu. En particulier, s’il y a deux Répondants dans le jeu de l’ultimatum, ils sont plus susceptibles d’accepter une offre basse car ils ne sont pas certains de la stratégie adoptée par l’autre. Cela signifie aussi que l’Offreur peut faire une offre plus basse, et obtenir un gain plus élevé.

Étant donné que les institutions déterminent qui peut faire quoi, et la manière dont les gains sont distribués, elles déterminent le pouvoir que les individus ont dans leurs interactions avec les autres.


  Pouvoir

  La capacité d’un individu à faire et obtenir ce qu’il désire, contre la volonté des autres.



Le pouvoir en économie prend deux formes principales :


  	il peut décider des termes d’un échange : en faisant une offre à prendre ou à laisser (comme dans le jeu de l’ultimatum) ;

  	il peut imposer ou menacer d’imposer des coûts élevés : à moins que l’autre n’agisse d’une manière qui serve les intérêts de la personne disposant du pouvoir.




	pouvoir de négociation
	Le degré d’avantage qu’a un individu dans la capture d’une plus grande part des rentes résultant d’une interaction.



Les règles du jeu de l’ultimatum déterminent la capacité des joueurs à obtenir un gain élevé – la mesure de leur avantage lors de la division du gâteau – qui est une forme de pouvoir appelée pouvoir de négociation. Le pouvoir de faire une offre à prendre ou à laisser donne à l’Offreur plus de pouvoir de négociation que le Répondant, et conduit souvent l’Offreur à obtenir plus que la moitié du gâteau. Cependant, le pouvoir de négociation de l’Offreur est limité par la capacité du Répondant à refuser. S’il y a deux Répondants, le pouvoir de refuser est plus faible, ce qui signifie que le pouvoir de négociation de l’Offreur augmente.

Dans les expériences, l’Offreur ou le Répondant sont désignés de manière aléatoire, tout comme le pouvoir de négociation. En réalité, lors des interactions économiques, l’attribution du pouvoir n’est pas due au hasard.

Sur le marché du travail, les propriétaires de l’usine ou de l’entreprise sont typiquement ceux qui ont le pouvoir de fixer les termes de l’échange : ils sont ceux qui proposent le salaire et les autres conditions de travail. Ceux qui recherchent un emploi sont dans la même situation que les Répondants. Étant donné qu’il y a en général plus d’une personne candidatant pour le même emploi, leur pouvoir de négociation peut être faible, tout comme dans le jeu de l’ultimatum avec plus d’un Répondant. De plus, comme le lieu de travail est la propriété privée de l’employeur, l’employeur peut choisir d’exclure le travailleur en le licenciant, si son travail ne correspond pas aux attentes.

Souvenez-vous de ce que vous avez appris dans les Unités 1 et 2 : la productivité du travail a commencé à augmenter en Grande-Bretagne au milieu du 17e siècle, mais ce n’est qu’à partir du milieu du 19e siècle que, d’une part, la combinaison de modifications dans l’offre et la demande de travail et, d’autre part, de nouvelles institutions (telles que les syndicats et l’extension du droit de vote pour les travailleurs) donnèrent aux salariés un pouvoir de négociation suffisant pour augmenter les salaires de manière substantielle.

Nous allons voir dans la prochaine unité comment le marché du travail, avec d’autres institutions, donne deux types de pouvoir aux employeurs. Dans l’Unité 7, nous expliquerons comment certaines entreprises ont le pouvoir de fixer des prix élevés pour leurs produits. Dans l’Unité 10, nous verrons comment le marché du crédit donne du pouvoir aux banques et aux autres prêteurs par rapport aux individus désirant obtenir un prêt.

Le pouvoir de dire non

Supposez que nous autorisions l’Offreur à simplement diviser le gâteau de n’importe quelle manière, et que le Répondant soit obligé d’accepter ce que l’Offreur lui donne (s’il lui offre quelque chose). Dans ce cas, l’Offreur dispose de l’intégralité du pouvoir de négociation ; alors que le Répondant n’en a aucun. Il existe un jeu expérimental appliquant ce système de règles, et comme vous l’aurez probablement deviné, il s’agit du jeu du dictateur.

On trouve dans l’Histoire et dans l’actualité de nombreux exemples d’institutions économiques semblables au jeu du dictateur, où il est impossible de refuser la proposition de l’Offreur. Les dictatures contemporaines comme la Corée du Nord, ou encore la pratique de l’esclavage aux États-Unis jusqu’à la fin de la guerre de Sécession en 1865, en sont de bonnes illustrations. On peut trouver d’autres exemples actuels du jeu du dictateur avec certaines organisations criminelles impliquées dans le trafic de drogue ou d’êtres humains, pour lesquelles le pouvoir peut prendre la forme de coercition physique et de menaces de violence.

Dans une économie capitaliste au sein d’une société démocratique, des institutions existent pour protéger les individus contre la violence et la coercition, et pour assurer que la plupart des interactions économiques aient lieu de manière volontaire. Plus loin dans cette unité, nous étudierons le résultat d’une interaction impliquant de la coercition, et la manière dont ce résultat est modifié lorsque la possibilité de refuser est introduite.
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5.2 Évaluer les institutions et leurs résultats : le critère de Pareto

Que nous étudiions des pêcheurs gagnant leur vie en évitant d’épuiser les stocks de poissons, des agriculteurs assurant la maintenance des canaux d’irrigation, ou encore deux personnes partageant un gâteau, nous voulons à la fois être capables de décrire ce qui se passe et d’évaluer la situation. Est-ce mieux ou pire que les autres résultats possibles ? La description repose sur des faits, tandis que l’évaluation se fonde sur des valeurs.


	allocation
	Une description de qui fait quoi, les conséquences de leurs actions et, par conséquent, qui reçoit quoi.



Nous appelons le résultat d’une interaction économique une allocation.

Dans le jeu de l’ultimatum, par exemple, l’allocation décrit la répartition du gain total proposée par l’Offreur, qu’elle soit acceptée ou non, et les gains des deux joueurs qui résultent de cette répartition.


  Critère de Pareto

  Selon le critère de Pareto, l’allocation A domine l’allocation B si A est plus avantageuse que B pour au moins une des personnes impliquées, et que personne n’en pâtit (il n’y a personne pour qui B serait plus avantageuse que A).

  Nous disons que A Pareto-domine B.




	Pareto-dominant
	L’allocation A domine au sens de Pareto l’allocation B si au moins une partie voit sa situation améliorée avec A au lieu de B, sans qu’aucune partie ne voit sa situation dégradée par A. Voir également : Pareto-efficace.



Supposez maintenant que l’on souhaite comparer deux allocations possibles, A et B, résultant d’une interaction économique. Peut-on savoir laquelle des deux est la meilleure ? Supposez que l’on trouve que toutes les parties prenantes à l’interaction préfèrent l’allocation A. Ainsi, la plupart des gens jugeraient que A est une meilleure allocation que B. Ce critère de jugement entre A et B est appelé le critère de Pareto, d’après Vilfredo Pareto, un économiste et sociologue italien.

Notez que quand nous disons qu’une allocation est plus avantageuse pour quelqu’un, nous voulons dire que cette personne la préfère ; pas nécessairement qu’elle obtient plus d’argent.


  Les grands économistes Vilfredo Pareto

  [image: Vilfredo Pareto]
Vilfredo Pareto (1848–1848), économiste et sociologue italien, a obtenu un diplôme d’ingénieur pour ses travaux sur le concept d’équilibre en physique. Il est aujourd’hui surtout célèbre pour la notion d’efficacité qui porte son nom. Son approche, similaire à celle des sciences physiques qu’il avait étudiées dans un premier temps, conçoit les sciences économiques et la sociologie comme des disciplines devant également se fonder sur des faits.

  Ses travaux empiriques l’ont amené à questionner l’idée d’une distribution des richesses en forme de cloche, avec peu d’individus aux extrêmes de la distribution (peu de riches et peu de pauvres) et une classe moyenne importante. À la place de cette courbe en cloche, Pareto propose de considérer ce qui sera appelé plus tard la « loi de Pareto », c’est-à-dire une distribution dans laquelle, comme on l’observe à travers les époques et les différents systèmes économiques, il existe une très faible proportion d’individus riches et une forte proportion d’individus pauvres.

  Sa règle des 80-20, dérivée de la loi de Pareto, affirme que les 20 % d’individus les plus riches de la population détiennent en général 80 % des richesses. Si Pareto avait habité aux États-Unis en 2015, il aurait dû réviser cette règle pour dire que 90 % de la richesse était détenue par les 20 % les plus riches. Preuve peut-être que sa loi n’est pas aussi universelle qu’il le pensait.

  Selon Pareto, le jeu économique est dominé par des enjeux considérables, avec des individus qui gagnent gros, et d’autres qui perdent beaucoup. Il n’est donc pas surprenant qu’il ait poussé les économistes de son époque à étudier les conflits portant sur la répartition des gains. Il pensait en effet que le temps et les ressources en jeu dans ces conflits faisaient partie de ce sur quoi les sciences économiques devaient se pencher. 2 Dans son ouvrage le plus célèbre, Manuel d’économie politique (1906), il notait que « [l]es efforts des hommes sont utilisés de deux manières différentes : ils sont employés à la production ou la transformation des biens économiques, ou bien à l’appropriation des biens produits par d’autres ».



La Figure 5.1 compare les quatre allocations du jeu du contrôle des parasites présenté à l’Unité 4 à l’aune du critère de Pareto (en utilisant une méthode similaire à la comparaison des technologies de l’Unité 2). Nous faisons l’hypothèse qu’Anil et Bala sont égoïstes, c’est-à-dire qu’ils préfèrent les allocations qui augmentent leurs propres gains.

Le rectangle bleu dont l’un des angles correspond à l’allocation (T,T) indique que (I,I) Pareto-domine (T,T). Suivez les étapes de la Figure 5.1 pour voir plus de comparaisons.





            [image: Allocations Pareto-efficaces. Toutes les allocations sauf l’usage mutuel du pesticide (T,T) sont Pareto-efficaces : Allocations Pareto-efficaces. Toutes les allocations sauf l’usage mutuel du pesticide (T,T) sont Pareto-efficaces. ]



Allocations Pareto-efficaces. Toutes les allocations sauf l’usage mutuel du pesticide (T,T) sont Pareto-efficaces



Figure 5.1 
Allocations Pareto-efficaces. Toutes les allocations sauf l’usage mutuel du pesticide (T,T) sont Pareto-efficaces.
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Le dilemme du prisonnier d’Anil et Bala



Le graphique montre les allocations du jeu du dilemme du prisonnier auquel participent Anil et Bala.
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Une comparaison au sens de Pareto



(I,I) se trouve dans le rectangle au nord-est de (T,T), de telle sorte qu’une situation où Anil et Bala utilisent tous deux le CIP Pareto-domine une situation où les deux utilisent Terminator.









            [image: Comparer (T,T) et (T,I) : Si Anil utilise Terminator et Bala CIP, alors Anil est dans une position plus avantageuse par rapport à la situation dans laquelle les deux utilisent Terminator, mais Bala est dans une position moins avantageuse. Le critère de Pareto ne permet pas de dire laquelle de ces deux allocations est la meilleure. ]



Comparer (T,T) et (T,I)



Si Anil utilise Terminator et Bala CIP, alors Anil est dans une position plus avantageuse par rapport à la situation dans laquelle les deux utilisent Terminator, mais Bala est dans une position moins avantageuse. Le critère de Pareto ne permet pas de dire laquelle de ces deux allocations est la meilleure.









            [image: Aucune allocation ne Pareto-domine (I,I) : Aucune des autres allocations ne se trouve au nord-est de (I,I), donc (I,I) n’est pas Pareto-dominée. ]



Aucune allocation ne Pareto-domine (I,I)



Aucune des autres allocations ne se trouve au nord-est de (I,I), donc (I,I) n’est pas Pareto-dominée.









            [image: Que pouvons-nous dire concernant (I,T) et (T,I) ? : Aucune de ces allocations ne sont Pareto-dominées, mais elles ne dominent pas non plus une autre allocation. ]



Que pouvons-nous dire concernant (I,T) et (T,I) ?



Aucune de ces allocations ne sont Pareto-dominées, mais elles ne dominent pas non plus une autre allocation.








Vous pouvez voir à partir de cet exemple que le critère de Pareto peut avoir une utilité limitée pour comparer certaines allocations. Ici, il permet seulement de dire que (I,I) est meilleure que (T,T).


	Pareto-efficace
	Une allocation ayant la propriété qu’il n’y a aucune allocation alternative techniquement possible qui serait plus avantageuse pour au moins une personne sans que quelqu’un d’autre n’en pâtisse.



Le diagramme montre également que trois des quatre allocations ne sont Pareto-dominées par aucune autre. Une allocation ayant cette propriété est dite Pareto-efficace ou efficace au sens de Pareto.


  Efficacité au sens de Pareto

  Une allocation qui n’est Pareto-dominée par aucune autre allocation est dite « Pareto-efficace ».



Si une allocation est Pareto-efficace, alors il n’existe aucune allocation alternative pour laquelle au moins l’une des parties serait dans une situation plus avantageuse et personne dans une moins bonne situation. Le concept d’efficacité au sens de Pareto est très fréquemment utilisé en économie et peut intuitivement sembler être une bonne chose, mais certaines précautions doivent être prises.


	critère de Pareto
	Selon le critère de Pareto, une caractéristique souhaitable d’une allocation est qu’elle soit Pareto-efficace. Voir également : Pareto-dominant.




  	Il y a souvent plusieurs allocations Pareto-efficaces : dans le jeu du contrôle des parasites, il y en a trois.

  	Le critère de Pareto ne permet pas de classer les différentes allocations Pareto-efficaces : il ne nous permet pas de classer (I,I), (I,T) et (T,I).

  	Même si une allocation est Pareto-efficace, cela ne veut pas forcément dire qu’il faille  l’approuver : Anil jouant CIP et Bala ayant un comportement de passager clandestin en jouant Terminator est Pareto-efficace, mais nous (et Anil) pouvons penser que ce n’est pas équitable. L’efficacité au sens de Pareto n’a rien à voir avec l’équité.

  	L’allocation (T,I) est Pareto-efficace, alors que (T,T) ne l’est pas (elle est Pareto-inefficace) : mais le critère de Pareto ne nous dit PAS laquelle est la plus désirable.



Il existe une multitude d’allocations Pareto-efficaces que nous ne verrions pas d’un très bon œil. Si vous retournez voir la Figure 4.5, vous observerez que toute répartition des gains d’Anil (incluant le cas où Bala ne reçoit rien) est Pareto-efficace (afin de vous en convaincre, choisissez n’importe quel point sur la frontière de l’ensemble des possibles et dessinez un rectangle en plaçant son angle inférieur gauche à cet endroit-là. Il n’existe pas de résultats possibles au-dessus et à droite de ce point). Pourtant, certaines de ces allocations peuvent sembler très inéquitables. De la même façon, dans le jeu de l’ultimatum, une allocation dans laquelle le Répondant reçoit un centime et l’Offreur reçoit 99,99 $ est également Pareto-efficace. En effet, il est impossible d’améliorer la situation du Répondant sans désavantager l’Offreur.

L’allocation de nourriture est un autre exemple de ce type de situation. Si certaines personnes mangent plus qu’à leur faim alors que d’autres meurent de faim, nous pourrions dire de manière triviale que « ce n’est pas une manière raisonnable de fournir de la nourriture. C’est clairement inefficace ». Cependant, l’efficacité au sens de Pareto implique quelque chose de complètement différent. Une répartition de nourriture très inégale, par exemple si toute la nourriture était consommée par un seul individu, peut être Pareto-efficace. Dans notre exemple, il suffit que cet individu profite ne serait-ce qu’un minimum de chaque unité qu’il consomme.


  Question 5.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les affirmations suivantes concernant le résultat d’une interaction économique, laquelle est correcte ?

  
    	Si l’allocation est Pareto-efficace, alors il n’est pas possible d’améliorer la situation d’un individu sans désavantager une autre personne.

    	Tous les participants sont satisfaits de ce qu’ils obtiennent si l’allocation est Pareto-efficace.

    	Il ne peut pas y avoir plus d’un résultat Pareto-efficace.

    	Selon le critère de Pareto, un résultat Pareto-efficace est toujours meilleur qu’un résultat inefficace.

  

  
    	Si l’allocation est Pareto-efficace, il n’y a pas d’allocation qui la Pareto-domine. En d’autres termes, il n’y a pas d’allocation qui permette d’améliorer la situation d’un individu sans dégrader la situation d’autres personnes.

    	Les allocations Pareto-efficaces peuvent être très inéquitables. Dans ce cas, il est probable qu’au moins un des participants ne soit pas satisfait du résultat.

    	Il peut y avoir plus d’un résultat Pareto-efficace. Nous avons vu que trois des quatre allocations possibles dans le jeu du contrôle des parasites étaient Pareto-efficaces.

    	Il est possible que l’un des participants se trouve désavantagé avec l’allocation Pareto-efficace, le cas échéant le résultat ne sera pas meilleur au sens de Pareto. Dans le jeu du contrôle des parasites, (T,I) est efficace mais ce résultat n’est pas meilleur que (T,T).
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5.3 Évaluer les institutions et leurs résultats : l’équité

Bien que le critère de Pareto soit utile pour évaluer des allocations, nous allons également utiliser un autre concept : le concept d’équité. Nous allons nous demander : est-ce équitable ?

Supposons que, lors du jeu de l’ultimatum, l’Offreur ait proposé un centime au Répondant, sur un total de 100 $. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 4, dans les expériences réalisées à travers le monde, les participants au jeu de l’ultimatum rejetteraient normalement une telle offre, vraisemblablement parce qu’ils la jugeraient inéquitable. La majorité d’entre nous aurait la même réaction si, au lieu de participer à un jeu expérimental, nous observions deux amies, An et Bai, marchant dans la rue et trouvant un billet de 100 $. An le ramasse. Elle offre un centime à son amie Bai et annonce qu’elle souhaite conserver le reste.

Nous pourrions être outrés. Néanmoins, nous serions peut-être d’un autre avis en apprenant que, malgré le fait qu’An et Bai aient travaillé dur toute leur vie, An vient de perdre son travail et est sans-abri, alors que Bai vit dans l’opulence. Laisser An garder 99,99 $ pourrait nous sembler juste. Les informations dont nous disposons peuvent nous conduire à appliquer des critères d’équité différents.

Nous pourrions également appliquer un critère d’équité non plus au résultat du jeu, mais aux règles du jeu elles-mêmes. Supposons que nous voyions An proposer un partage équitable, donnant 50 $ à Bai. Nous pourrions penser : « C’est une bonne nouvelle pour An, cela semble équitable ! » Cependant, si Bai avait menacé An avec une arme pour obtenir cette répartition égale, nous jugerions probablement ce résultat inéquitable.


	jugement sur le fond de l’équité
	Jugement basé sur les caractéristiques de l’allocation en soi, et non pas sur la manière dont elle a été déterminée. Voir également : jugement procédural de l’équité.
	jugement procédural de l’équité
	Une évaluation d’un résultat basée sur les facteurs qui ont mené à l’allocation et non pas sur les caractéristiques du résultat en soi (par exemple, son degré d’inégalité). Voir également : jugement sur le fond de l’équité.



Cet exemple permet de souligner un aspect fondamental de l’équité. Des allocations peuvent être considérées inéquitables en fonction de :


  	leur degré d’inégalité : par exemple, en termes de revenus ou de bien-être subjectif. Ce sont des jugements sur le fond de l’équité ;

  	la manière dont elles sont obtenues : par la force, ou par une concurrence équitable, par exemple. Il s’agit alors de jugements procéduraux de l’équité.



Jugements sur le fond et procéduraux

Pour faire un jugement sur le fond de l’équité, il suffit de connaître l’allocation. Pour un jugement procédural, nous devons par contre connaître les règles du jeu et les autres facteurs qui ont mené à cette allocation particulière.

Deux personnes jugeant l’équité sur le fond dans le cas d’une même situation ne seront bien sûr pas nécessairement d’accord. Ils pourraient, par exemple, être en désaccord sur le critère à retenir pour juger de l’équité d’une situation : doit-on l’évaluer à partir du revenu ou du bonheur ? Si nous mesurons l’équité en utilisant le bonheur comme critère, une personne avec un lourd handicap mental ou physique pourrait avoir besoin d’un revenu beaucoup plus élevé qu’une personne valide pour atteindre le même niveau de satisfaction dans sa vie.3

Jugements sur le fond

Ces jugements sont fondés sur l’inégalité caractérisant un aspect d’une allocation, par exemple en termes de :


  	revenu : la compensation monétaire (ou une mesure équivalente) obtenue par un individu en échange de ses biens ou services ;

  	bonheur : les économistes ont développé des indicateurs permettant de mesurer le bien-être subjectif ;

  	liberté : le degré selon lequel on peut faire (ou être) ce que l’on choisit sans contraintes imposées par la société.




  Exercice 5.1 Équité sur le fond

  Pensez à la société dans laquelle vous vivez, ou à une autre société que vous connaissez bien.

  
    	Afin de rendre cette société plus équitable, voudriez-vous voir une plus grande égalité des revenus, du bonheur ou de la liberté ? Pourquoi ? Pourrait-il y avoir un arbitrage entre ces différentes dimensions ?

    	Existe-t-il d’autres facteurs qui devraient être répartis de façon plus égale afin de garantir une plus grande équité dans cette société ?

  



Jugements procéduraux

Ces jugements sont fondés sur une évaluation des règles du jeu ayant conduit à l’allocation. Ces règles incluent :


  	l’échange volontaire de la propriété privée acquise par des moyens légitimes : les actions qui ont mené à l’allocation considérée sont-elles le résultat d’actions librement consenties par les individus impliqués ? Par exemple, les biens achetés ou vendus par chacun proviennent-ils d’un héritage, d’un achat antérieur, de leur propre travail ? Au contraire, ont-ils été acquis par la force ou le vol ?

  	l’égalité des chances dans l’accès aux opportunités économiques : tous les individus disposent-ils des mêmes chances d’acquérir une part importante du montant à répartir, ou ont-ils subi une quelconque forme de discrimination ou de désavantage liée à leur origine ethnique, leur orientation sexuelle, leur genre, ou la situation de leurs parents ?

  	le mérite : les règles du jeu prennent-elles en compte l’effort fourni par un individu dans son travail, ou son respect des normes sociales ?




  Exercice 5.2 Équité procédurale

  Pensez à la société dans laquelle vous vivez, ou à toute autre société qui vous est familière. Dans quelle mesure est-elle équitable, d’après les critères de jugements procéduraux de l’équité listés ci-dessus ?



Nous pouvons utiliser ces différents critères de jugement afin d’évaluer les résultats du jeu de l’ultimatum. La plupart des gens vont considérer les règles du jeu expérimental comme équitables.


  	Les Offreurs sont choisis aléatoirement.

  	Le jeu est anonyme.

  	Il ne peut pas y avoir de discrimination.

  	Toutes les actions sont volontaires. Le Répondant est libre de refuser l’offre qui lui est faite et l’Offreur est libre de proposer n’importe quel montant.



Les jugements quant au fond sont des évaluations de l’allocation elle-même : ils portent sur la manière dont le gâteau est partagé. Nous savons, à partir du comportement des sujets expérimentaux, que la plupart des personnes jugeraient inéquitable une allocation dans laquelle l’Offreur garde 90 % du gâteau.

Évaluer l’équité

Dans l’économie réelle, les règles du jeu sont loin d’être aussi équitables que celles du jeu de l’ultimatum, et les jugements procéduraux de l’injustice sont très importants pour beaucoup d’individus, comme nous le verrons dans l’Unité 19 (Inégalités économiques).

La notion de justice ou d’équité varie d’une personne à l’autre. Certains considèrent, par exemple, que n’importe quel niveau d’inégalités est juste à condition que les règles du jeu qui déterminent l’allocation soient équitables. D’autres, en revanche, considèrent qu’une allocation est inéquitable dès lors que certaines personnes sont privés de biens essentiels, tandis que d’autres consomment des biens de luxe.

Le philosophe américain John Rawls (1921–1921) a mis au point un raisonnement permettant de clarifier ces arguments, et qui nous permet parfois de dépasser des désaccords portant sur la question des valeurs. Il s’articule en trois étapes.


  	Nous adoptons le principe que l’équité s’applique à tous : pour reprendre l’exemple précédent, si l’on échangeait les situations de An et de Bai, c’est-à-dire si c’était Bai (et non An) qui avait ramassé les 100 $, nous appliquerions le même critère d’équité pour évaluer le résultat.

  	Imaginez un voile d’ignorance : comme l’équité s’applique à chacun, nous compris, Rawls nous invite à nous imaginer derrière ce qu’il appelle un « voile d’ignorance », c’est-à-dire le fait de ne pas savoir quelle position nous occuperions dans la société. Nous pourrions être un homme ou une femme, malade ou en bonne santé, riche ou pauvre (ou venant d’une famille riche ou pauvre), faire partie d’un groupe dominant ou minoritaire, etc. Dans le jeu des 100 $ sur le trottoir, sous le voile, nous ne saurions pas si nous sommes la personne qui trouve l’argent, ou celle qui répond à l’offre.

  	Sous le voile d’ignorance, nous pouvons faire un jugement : par exemple, le choix d’un ensemble d’institutions – en imaginant qu’en faisant ainsi, nous deviendrons membre de la société que nous avons choisie, avec une chance égale d’occuper la place de n’importe quel individu y vivant.



Le voile d’ignorance vous invite, lors que l’on juge le caractère équitable ou inéquitable d’une situation, à vous mettre à la place d’individus plutôt différents de vous. Cela permet, selon Rawls, d’être capable d’évaluer les constitutions, lois, règles d’héritage et les autres institutions de la société comme un observateur impartial.


  Exercice 5.3 Partager les profits au sein d’un partenariat

  Supposez que vous et un partenaire fondiez une entreprise où vous vendez tous les deux une nouvelle application aux consommateurs. Vous décidez du partage des profits et examinez quatre options. Les profits pourraient être partagés :

  
    	de manière égale ;

    	proportionnellement à la quantité d’applications que chacun vend ;

    	de manière inversement proportionnelle au montant des revenus que chacun obtient via d’autres activités (par exemple, si l’un de vous a deux fois plus de revenus que l’autre, les profits pourraient être divisés en un tiers pour l’un, et deux tiers pour l’autre) ;

    	en proportion du nombre d’heures que chacun a passées à vendre les applications.

  

  Ordonnez ces options selon vos préférences et donnez des arguments fondés sur les concepts d’équité présentés dans cette section. Si l’ordre dépend d’autres aspects de ce projet commun, énoncez lesquels.



Ni la philosophie, ni les sciences économiques, ou toute autre science ne peuvent éliminer les désaccords sur les questions de valeurs. Mais l’économie permet de clarifier :


  	la manière dont les dimensions de l’inéquité peuvent être liées : par exemple, la manière dont les règles du jeu donnant un avantage particulier à un groupe ou à un autre peut affecter le degré d’inégalité ;

  	les arbitrages entre les différentes dimensions de l’équité : par exemple, doit-on faire un compromis sur le niveau d’égalité des revenus si nous voulons également l’égalité des chances ?

  	les politiques publiques pour répondre aux problèmes d’injustice : également, ces mesures font-elles des compromis sur d’autres objectifs ?
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5.4 Un modèle de choix et de conflits

Dans le reste de cette unité, nous allons étudier quelques interactions économiques et évaluer les allocations qui en résultent. À l’instar des expériences de l’Unité 4, nous verrons que la coopération comme le conflit peuvent survenir. Comme lors des expériences et dans ce que l’Histoire nous apprend, nous verrons à quel point les règles sont importantes.

Rappelez-vous du modèle de l’Unité 3 faisant intervenir la fermière Angela qui produit des céréales. Nous allons développer le modèle dans une suite de scénarios impliquant deux personnages.


  	Initialement, Angela travaille seule sa terre et garde tout ce qu’elle produit.

  	Nous ajoutons ensuite un second individu, qui ne travaille pas la terre, mais souhaiterait obtenir une partie de la récolte. Il s’appelle Bruno.

  	Au début, Bruno peut forcer Angela à travailler pour lui. Afin de survivre, elle doit obéir à ses ordres.

  	Plus tard, les règles changent : l’État de droit remplace le règne de la force. Bruno ne peut plus forcer Angela à travailler. Toutefois, la terre appartient à Bruno. Si Angela veut continuer à la cultiver, elle doit accepter, par exemple, de lui verser une partie de la récolte.

  	Finalement, les règles du jeu changent de nouveau en faveur d’Angela. Angela et les autres fermiers ont maintenant le droit de vote, et une nouvelle loi augmente la part de la récolte qui revient à Angela.



Pour chacune de ces étapes, nous allons analyser les changements à l’œuvre s’agissant à la fois de l’efficacité au sens de Pareto et du partage des revenus entre Angela et Bruno. Rappelez-vous que nous pouvons déterminer objectivement si un résultat est Pareto-efficace ou non.
En revanche, savoir si le résultat est juste ou non dépend de votre propre analyse du problème, à travers l’utilisation des concepts d’équité sur le fond et sur la procédure.


	taux marginal de transformation (TMT)
	La quantité d’un bien qui doit être sacrifiée afin d’obtenir une unité additionnelle d’un autre bien. En tout point, il correspond à la pente de la frontière des possibles. Voir également : taux marginal de substitution.



Rappelons que la récolte d’Angela dépend de ses heures de travail, déterminées par la fonction de production. Angela travaille la terre et profite du temps libre restant. Dans l’Unité 3, elle consommait l’ensemble des céréales produites par son travail. Rappelons aussi que la pente de la frontière des possibles est le taux marginal de transformation (TMT) du temps libre en céréales.


	taux marginal de substitution (TMS)
	Le compromis qu’une personne est prête à faire entre deux biens. En tout point, c’est la pente de la courbe d’indifférence. Voir également : taux marginal de transformation.



Angela accorde de la valeur aux céréales et au temps libre. Nous représentons de nouveau ses préférences sous forme de courbes d’indifférence, qui montrent les combinaisons de céréales et de temps libre qui lui sont égales. Pour rappel, la pente de la courbe d’indifférence est appelée le taux marginal de substitution (TMS) entre les céréales et le temps libre.

Angela travaille seule sa terre

La Figure 5.2 présente les courbes d’indifférence d’Angela et sa frontière des possibles. Plus la pente de la courbe d’indifférence est forte, plus Angela valorise son temps libre par rapport aux céréales. Vous pouvez voir qu’à mesure que son temps libre augmente (lorsqu’on se déplace vers la droite), les courbes deviennent plus plates – Angela accorde une valeur moindre à son temps libre.

Dans cette unité, nous faisons une hypothèse particulière (appelée « quasi-linéarité ») au sujet des préférences d’Angela, que vous pouvez observer avec la forme des courbes d’indifférence. Quand elle obtient plus de céréales, son TMS reste constant. Cela se traduit sur le graphique par des courbes ayant la même pente lorsque vous montez le long de la droite verticale correspondant à 16 heures de temps libre. Avoir plus de céréales ne modifie pas la valeur relative qu’Angela donne à son temps libre par rapport aux céréales.

Pourquoi ? Elle pourrait ne pas manger toutes les céréales, en vendre une partie et utiliser le revenu de la vente pour acheter d’autres biens dont elle a besoin. L’hypothèse de quasi-linéarité des préférences est évidemment une simplification pour faciliter la compréhension du modèle. N’oubliez pas la chose suivante : pour tracer les courbes d’indifférence pour le modèle de cette unité, il suffit simplement de les déplacer vers le haut ou le bas, en gardant constant le TMS pour une quantité de temps libre donnée.


  Leibniz : Préférences quasi-linéaires



Angela est libre de choisir sa durée de travail afin d’atteindre sa combinaison préférée de temps libre et de céréales. Utilisez la Figure 5.2 pour déterminer l’allocation.





            [image: La frontière des possibles pour la fermière indépendante Angela, sa meilleure courbe d’indifférence possible et son choix d’heures de travail : La frontière des possibles pour la fermière indépendante Angela, sa meilleure courbe d’indifférence possible et son choix d’heures de travail. ]



La frontière des possibles pour la fermière indépendante Angela, sa meilleure courbe d’indifférence possible et son choix d’heures de travail



Figure 5.2 
La frontière des possibles pour la fermière indépendante Angela, sa meilleure courbe d’indifférence possible et son choix d’heures de travail.









            [image: La frontière des possibles : Le graphique montre la frontière des possibles d’Angela, déterminée par sa fonction de production. ]



La frontière des possibles



Le graphique montre la frontière des possibles d’Angela, déterminée par sa fonction de production.









            [image: Le mieux qu’Angela puisse faire : Le mieux qu’Angela puisse faire, étant donné la contrainte posée par sa frontière des possibles, est de travailler 8 heures, ce qui lui laisse 16 heures de temps libre et lui permet de produire 9 boisseaux de céréales. Au point C, le taux marginal de substitution (TMS) est égal au taux marginal de transformation (TMT). ]



Le mieux qu’Angela puisse faire



Le mieux qu’Angela puisse faire, étant donné la contrainte posée par sa frontière des possibles, est de travailler 8 heures, ce qui lui laisse 16 heures de temps libre et lui permet de produire 9 boisseaux de céréales. Au point C, le taux marginal de substitution (TMS) est égal au taux marginal de transformation (TMT).









            [image: TMS = TMT : Rappelez-vous que le TMS est la pente de la courbe d’indifférence : il correspond au compromis qu’Angela est prête à faire entre ses céréales et son temps libre. Le TMT est la pente de la frontière des possibles : il correspond au compromis qu’elle est contrainte de faire. Au point C, les deux compromis coïncident. ]



TMS = TMT



Rappelez-vous que le TMS est la pente de la courbe d’indifférence : il correspond au compromis qu’Angela est prête à faire entre ses céréales et son temps libre. Le TMT est la pente de la frontière des possibles : il correspond au compromis qu’elle est contrainte de faire. Au point C, les deux compromis coïncident.








La Figure 5.2 montre que la meilleure chose à faire pour Angela, étant donné les limites posées par sa frontière des possibles, est de travailler 8 heures. Elle a 16 heures de temps libre, et produit et consomme 9 boisseaux de céréales. Il s’agit du nombre d’heures de travail auquel le TMS et le TMT sont égaux. Angela ne peut pas faire mieux que cela ! (Si vous n’êtes pas certain de comprendre ce résultat, retournez à l’Unité 3 pour vérifier.)


  Leibniz : Choix d’Angela relatif à son nombre d’heures travaillées



Un nouveau personnage apparaît

Imaginons à présent qu’Angela a de la compagnie. L’autre personne est Bruno ; il n’est pas fermier, mais va réclamer une partie de la récolte d’Angela. Nous allons étudier différentes règles du jeu qui expliquent la quantité produite par Angela et la répartition de cette production entre Angela et Bruno. Par exemple, dans l’un des scénarios, Bruno est le propriétaire terrien et Angela doit lui payer un loyer en céréales afin de pouvoir cultiver la terre.

La Figure 5.3 montre la frontière des possibles combinée pour Bruno et Angela. Cette frontière indique combien de boisseaux de céréales Angela peut produire en fonction de son temps libre. Par exemple, si Angela choisit 12 heures de temps libre et 12 heures de travail, elle produit 10,5 boisseaux de céréales. Un résultat possible de l’interaction entre Angela et Bruno est que 5,25 boisseaux vont à Bruno, tandis qu’Angela garde les 5,25 boisseaux restants pour sa propre consommation.

Suivez les étapes de la Figure 5.3 pour trouver comment chaque allocation possible est représentée graphiquement, en montrant le temps de travail d’Angela, sa quantité de céréales ainsi que la part revenant à Bruno.





            [image: Résultats possibles de l’interaction entre Angela et Bruno : Résultats possibles de l’interaction entre Angela et Bruno. ]



Résultats possibles de l’interaction entre Angela et Bruno



Figure 5.3 
Résultats possibles de l’interaction entre Angela et Bruno.









            [image: La frontière combinée des possibles : La frontière des possibles montre la quantité maximale de céréales disponible pour Angela et Bruno en fonction de la quantité de temps libre d’Angela. Si Angela choisit d’avoir 12 heures de temps libre et de travailler 12 heures, alors elle produit 10,5 boisseaux de céréales. ]



La frontière combinée des possibles



La frontière des possibles montre la quantité maximale de céréales disponible pour Angela et Bruno en fonction de la quantité de temps libre d’Angela. Si Angela choisit d’avoir 12 heures de temps libre et de travailler 12 heures, alors elle produit 10,5 boisseaux de céréales.









            [image: Une allocation possible : Le point E est un résultat possible de l’interaction entre Angela et Bruno. ]



Une allocation possible



Le point E est un résultat possible de l’interaction entre Angela et Bruno.









            [image: La répartition au point E : Au point E, Angela travaille 12 heures et produit 10,5 boisseaux de céréales. La répartition des céréales alloue 5,25 boisseaux à Bruno, tandis qu’Angela garde les 5,25 autres boisseaux pour sa propre consommation. ]



La répartition au point E



Au point E, Angela travaille 12 heures et produit 10,5 boisseaux de céréales. La répartition des céréales alloue 5,25 boisseaux à Bruno, tandis qu’Angela garde les 5,25 autres boisseaux pour sa propre consommation.









            [image: Autres allocations possibles : Le point F montre une allocation où Angela travaille plus qu’au point E, mais obtient moins de céréales, et le point G montre une situation où Angela travaille davantage et reçoit également plus de céréales. ]



Autres allocations possibles



Le point F montre une allocation où Angela travaille plus qu’au point E, mais obtient moins de céréales, et le point G montre une situation où Angela travaille davantage et reçoit également plus de céréales.









            [image: Une allocation impossible : Le résultat en H – où Angela travaille 12 heures par jour et Bruno consomme toute la production d’Angela – ne serait pas possible : Angela serait réduite à la famine. ]



Une allocation impossible



Le résultat en H – où Angela travaille 12 heures par jour et Bruno consomme toute la production d’Angela – ne serait pas possible : Angela serait réduite à la famine.








Quelles sont les allocations probables ? Certaines d’entre elles ne sont pas possibles. Par exemple, au point H, Angela travaille 12 heures par jour et ne reçoit rien (Bruno s’accapare la totalité de la récolte). Elle ne survivrait pas. Parmi les allocations qui sont possibles, l’allocation qui sera effectivement réalisée dépend des règles du jeu.


  Exercice 5.4 Utiliser les courbes d’indifférence

  Sur la Figure 5.3, le point F montre une allocation dans laquelle Angela travaille plus et reçoit moins qu’au point E, et le point G montre le cas où elle travaille plus et obtient plus.

  En dessinant les courbes d’indifférence d’Angela, que pouvez-vous dire au sujet de ses préférences entre E, F et G, et de la manière dont cela dépend de la pente des courbes ?




  Question 5.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 5.3 montre l’ensemble combiné des possibles d’Angela et de Bruno, ainsi que quatre allocations pouvant résulter d’une interaction entre eux deux.

  À partir du graphique, il est possible de conclure que :

  
    	Si les courbes d’indifférence d’Angela sont très plates, elle pourrait préférer G aux trois autres allocations.

    	Si les courbes d’indifférence d’Angela sont très pentues, elle pourrait préférer F aux trois autres allocations.

    	L’allocation G est la meilleure des quatre allocations, du point de vue de Bruno.

    	Il est possible qu’Angela soit indifférente entre G et E.

  

  
    	Les courbes d’indifférence d’Angela sont descendantes. Si la courbe d’indifférence passant par G était suffisamment plate, alors les trois autres points seraient tous en dessous de cette courbe.

    	Quelle que soit la pente de ses courbes d’indifférence, Angela préfèrerait E à F, car l’allocation E lui donne à la fois plus de céréales et plus de temps libre.

    	Bruno obtient une quantité de céréales égale à la distance verticale entre l’allocation et la frontière des possibles. G est donc la pire des quatre allocations, de son point de vue.

    	Angela pourrait être indifférente entre G et E - l’une de ses courbes d’indifférence pourrait passer par les deux points.

  



5.5 Allocations techniquement possibles

Au départ, Angela pouvait consommer (ou vendre) tout ce qu’elle produisait. Maintenant, Bruno est arrivé et il est armé. Il a le pouvoir de mettre en place l’allocation de son choix. Il est même plus puissant que le dictateur dans le jeu du dictateur (dans lequel l’Offreur impose la manière dont le gâteau est partagé). Pourquoi ? Bruno peut décider de la taille du gâteau, ainsi que la manière dont il sera partagé.

Contrairement aux sujets expérimentaux de l’Unité 4, dans ce modèle, Bruno et Angela se préoccupent uniquement de leurs intérêts personnels respectifs. Bruno cherche seulement à maximiser la quantité de céréales qu’il peut obtenir. Angela est uniquement intéressée par son temps libre et ses céréales (comme le montrent ses courbes d’indifférence).

Nous faisons maintenant une autre hypothèse importante. Si Angela ne travaille pas la terre, Bruno ne reçoit rien (il n’y a pas d’autres fermiers que Bruno pourrait exploiter). Cela signifie que l’option de réserve de Bruno (ce qu’il reçoit si Angela ne travaille pas pour lui) est égale à zéro. Bruno va donc penser au futur : il ne va pas garder pour lui une quantité de céréales si importante qu’Angela en mourrait. L’allocation doit permettre à Angela de rester en vie.


	techniquement possible
	Une allocation comprise dans les limites définies par la technologie et la biologie.



Pour commencer, déterminons l’ensemble des combinaisons techniquement possibles en termes d’heures de travail d’Angela et de quantité de céréales qu’elle reçoit. Il s’agit de toutes les combinaisons possibles en tenant compte des limites de la technologie (la fonction de production) et de la biologie (Angela doit pouvoir se nourrir suffisamment pour travailler et survivre).


	biologiquement possible
	Une allocation est réalisable biologiquement si elle permet aux individus impliqués de survivre.



La Figure 5.4 montre comment trouver l’ensemble des combinaisons techniquement possibles. Nous savons déjà que la fonction de production détermine la frontière des possibles. Cette frontière représente la limite technologique sur la quantité totale consommée par Bruno et Angela, qui dépend du nombre d’heures travaillées par Angela. La contrainte biologique de survie d’Angela montre la quantité minimale de céréales dont elle a besoin pour chaque unité de travail réalisée. Les points en dessous de cette ligne la laissent dans un état de sous-nutrition ou en excès de travail de telle sorte qu’elle ne pourrait pas survivre. Cette contrainte montre ce qui est biologiquement possible. Notez qu’elle a besoin de plus de nourriture lorsqu’elle dépense plus d’énergie en travaillant ; c’est pourquoi la courbe est ascendante de la droite vers la gauche, lorsque son nombre d’heures travaillées augmente. La pente de la contrainte biologique de survie correspond au taux marginal de substitution entre le temps libre et la quantité de céréales permettant à Angela de survivre.


  Le fait que la survie d’Angela puisse être compromise n’est pas une situation hypothétique. Durant la Révolution industrielle, l’espérance de vie à la naissance à Liverpool (Royaume-Uni) a chuté à 25 ans : soit à peine plus que la moitié de ce que l’on observe aujourd’hui dans les pays les plus pauvres. Dans de nombreux endroits aujourd’hui, la capacité de travail des agriculteurs et des travailleurs reste limitée par leur apport calorique.







            [image: Allocations techniquement possibles. ]



Figure 5.4 
Allocations techniquement possibles.









            [image: La contrainte biologique de survie : Si Angela ne travaille pas du tout, elle a besoin de 2,5 boisseaux pour survivre (point Z). Si elle renonce à un peu de temps libre et dépense de l’énergie en travaillant, elle a besoin de plus de nourriture. C’est pourquoi la courbe est plus élevée quand elle a moins de temps libre. Il s’agit de la contrainte biologique de survie. ]



La contrainte biologique de survie



Si Angela ne travaille pas du tout, elle a besoin de 2,5 boisseaux pour survivre (point Z). Si elle renonce à un peu de temps libre et dépense de l’énergie en travaillant, elle a besoin de plus de nourriture. C’est pourquoi la courbe est plus élevée quand elle a moins de temps libre. Il s’agit de la contrainte biologique de survie.









            [image: Points biologiquement et techniquement impossibles : Les points en dessous de la contrainte biologique de survie sont biologiquement impossibles, tandis que tous les points au-dessus de la frontière des possibles sont techniquement impossibles. ]



Points biologiquement et techniquement impossibles



Les points en dessous de la contrainte biologique de survie sont biologiquement impossibles, tandis que tous les points au-dessus de la frontière des possibles sont techniquement impossibles.









            [image: Durée quotidienne maximale de travail pour Angela : Étant donné la frontière des possibles, il y a un nombre maximum d’heures de travail au-dessus duquel Angela ne pourrait pas survivre, même si elle consommait tout ce qu’elle produisait. ]



Durée quotidienne maximale de travail pour Angela



Étant donné la frontière des possibles, il y a un nombre maximum d’heures de travail au-dessus duquel Angela ne pourrait pas survivre, même si elle consommait tout ce qu’elle produisait.









            [image: L’ensemble des combinaisons techniquement possibles : Les allocations techniquement possibles sont les points situés dans la zone en forme de haricot et fermée par la frontière des possibles et la contrainte biologique de survie (en incluant les points situés sur la frontière). ]



L’ensemble des combinaisons techniquement possibles



Les allocations techniquement possibles sont les points situés dans la zone en forme de haricot et fermée par la frontière des possibles et la contrainte biologique de survie (en incluant les points situés sur la frontière).








Notez qu’il existe un nombre maximal d’heures travaillées permettant à Angela de juste survivre (en raison des calories brûlées en travaillant). Comme nous l’avons vu dans l’Unité 2, tout au long de l’histoire de l’humanité, les peuples sont passés sous le seuil de survie lorsque la population excédait l’offre de nourriture. C’est la logique de la trappe de population de Malthus. La productivité du travail fixe une limite sur la taille de la population possible.


  Exercice 5.5 Changement des conditions de production

  En utilisant la Figure 5.4, expliquez comment vous représenteriez les effets suivants :

  
    	une amélioration des conditions de culture, comme une pluviosité plus appropriée ;

    	Angela a accès à deux fois moins de terres que précédemment ;

    	une houe de meilleure facture est mise à disposition d’Angela, rendant les travaux de la ferme moins physiques.

  



Dans le cas d’Angela, ce n’est pas seulement la productivité limitée de son travail qui pourrait compromettre sa survie, mais également la part de sa production accaparée par Bruno. Si Angela pouvait consommer tout ce qu’elle produisait (la hauteur de la frontière des possibles) et choisir son temps de travail, sa survie ne serait pas menacée, car la contrainte biologique de survie se situe en dessous de la frontière des possibles pour une fourchette large d’heures travaillées. La question de la faisabilité biologique intervient uniquement à cause des revendications de Bruno sur sa récolte.

Sur la Figure 5.4, les frontières des solutions possibles au problème d’allocation sont formées par la frontière des possibles et la contrainte biologique de survie. Cette aire ombrée en forme de haricot contient les allocations techniquement possibles. Nous pouvons maintenant nous interroger sur ce qui se passera dans les faits – quelle allocation sera réalisée, et dans quelle mesure dépendra-t-elle des institutions qui régissent l’interaction entre Bruno et Angela ?


  Question 5.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 5.4 présente la frontière des possibles d’Angela et de Bruno, ainsi que la contrainte biologique de survie d’Angela.

  D’après le graphique, quelle affirmation est correcte ?

  
    	Angela peut survivre si elle travaille 24 heures.

    	Il existe une allocation techniquement possible dans laquelle Angela ne travaille pas.

    	Une nouvelle technologie augmentant la production de céréales conduirait à un ensemble plus grand d’allocations techniquement possibles.

    	Si Angela n’avait pas besoin d’autant de céréales pour survivre, l’ensemble des allocations techniquement possibles serait réduit.

  

  
    	Au point correspondant à 24 heures de travail (ou 0 heure de temps libre), la contrainte biologique de survie se situe au-dessus de la frontière des possibles. Cela signifie qu’en ce point, Angela ne peut pas produire assez de céréales pour survivre.

    	Si Angela ne travaille pas, elle ne produit pas de céréales. Ceci n’est pas techniquement possible, car elle a besoin de 2,5 boisseaux de céréales pour survivre.

    	Une technologie augmentant la production de céréales augmenterait la quantité de céréales pouvant être produite pour tout nombre donné d’heures travaillées, poussant la frontière des possibles vers le haut. Cela augmenterait la taille de l’ensemble des allocations techniquement possibles.

    	Si Angela n’avait pas besoin d’autant de céréales pour survivre, la contrainte biologique de survie serait plus basse, correspondant à un ensemble plus grand des allocations techniquement possibles.
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5.6 Allocations imposées par la force

Grâce à son arme, Bruno peut choisir n’importe quel point situé dans l’ensemble des allocations techniquement possibles en forme de haricot. Mais lequel va-t-il choisir ?

Son raisonnement est le suivant :


  	Bruno

  	« Peu importe le nombre d’heures de travail que j’impose à Angela, elle produira une quantité de céréales déterminée par la frontière des possibles. Mais pour une telle quantité de travail, je devrai lui donner une quantité au moins égale à celle correspondant à sa contrainte biologique de survie, pour que je puisse continuer à l’exploiter. Je garderai la différence entre ce qu’elle produit et ce que je lui donne. C’est pourquoi je dois trouver le nombre d’heures de travail d’Angela pour lequel la distance verticale entre la frontière des possibles et la contrainte biologique de survie (Figure 5.5) est la plus grande. »




	rente économique
	Le surcroît de paiement ou d’un autre bénéfice reçu par l’individu par rapport à ce qu’il aurait reçu avec son alternative de second rang (ou option de réserve). Voir également : option de réserve.



La quantité que recevra Bruno s’il met en place cette stratégie est sa rente économique, c’est-à-dire le montant additionnel reçu par rapport à ce qu’il aurait reçu si Angela n’était pas son esclave (et que nous avons fixé à zéro dans ce modèle).

Dans un premier temps, Bruno réfléchit à la possibilité de laisser Angela continuer à travailler 8 heures par jour pour produire 9 boisseaux, comme lorsqu’elle avait un accès libre à la terre. Pour 8 heures de travail, elle a besoin de 3,5 boisseaux pour survivre. Bruno pourrait donc prendre 5,5 boisseaux sans compromettre ses perspectives futures de tirer profit du travail d’Angela.

Bruno étudie la Figure 5.5 et vous demande de l’aider. Vous avez remarqué que, pour 8 heures travaillées, le TMS sur la contrainte de survie est inférieur au TMT :


  	Vous

  	« Bruno, ton plan n’est pas correct. Si tu forces Angela à travailler un peu plus, elle n’aurait besoin que d’un peu plus de céréales pour avoir l’énergie de travailler plus longtemps, car la contrainte biologique de survie est relativement plate autour de 8 heures de travail. En revanche, la frontière des possibles est pentue, de telle sorte qu’Angela pourrait produire beaucoup plus si tu lui imposais de travailler plus longtemps. »



Vous démontrez ce raisonnement en utilisant l’analyse de la Figure 5.5, qui montre que la distance verticale entre la frontière des possibles et la contrainte biologique de survie est la plus grande lorsque Angela travaille 11 heures. Si Bruno ordonne à Angela de travailler 11 heures, alors elle produira 10 boisseaux et Bruno pourra en garder 6 pour lui. Nous pouvons utiliser la Figure 5.5 pour trouver combien de boisseaux de céréales Bruno recevra pour toute allocation techniquement possible.





            [image: Coercition : le transfert techniquement possible maximal d’Angela à Bruno : Coercition : le transfert techniquement possible maximal d’Angela à Bruno. ]



Coercition : le transfert techniquement possible maximal d’Angela à Bruno



Figure 5.5 
Coercition : le transfert techniquement possible maximal d’Angela à Bruno.









            [image: Bruno peut imposer à Angela de travailler : Bruno peut choisir n’importe quelle allocation située dans l’ensemble techniquement possible. Il pense laisser Angela travailler 8 heures par jour, produisant 9 boisseaux. ]



Bruno peut imposer à Angela de travailler



Bruno peut choisir n’importe quelle allocation située dans l’ensemble techniquement possible. Il pense laisser Angela travailler 8 heures par jour, produisant 9 boisseaux.









            [image: Quand Angela travaille 8 heures : Bruno pourrait prendre 5,5 boisseaux sans compromettre ses opportunités futures de tirer avantage du travail d’Angela. Cela se reflète dans l’écart vertical entre la frontière des possibles et la contrainte de survie. ]



Quand Angela travaille 8 heures



Bruno pourrait prendre 5,5 boisseaux sans compromettre ses opportunités futures de tirer avantage du travail d’Angela. Cela se reflète dans l’écart vertical entre la frontière des possibles et la contrainte de survie.









            [image: La distance maximale entre les frontières : La distance verticale entre la frontière des possibles et la contrainte biologique de survie est la plus élevée quand Angela travaille 11 heures (et a 13 heures de temps libre). ]



La distance maximale entre les frontières



La distance verticale entre la frontière des possibles et la contrainte biologique de survie est la plus élevée quand Angela travaille 11 heures (et a 13 heures de temps libre).









            [image: Allocation et répartition lorsque la distance est maximale : Si Bruno ordonne à Angela de travailler 11 heures, elle va produire 10 boisseaux, et en a besoin de 4 pour sa survie. Bruno va donc garder 6 boisseaux pour lui-même (la distance AB). ]



Allocation et répartition lorsque la distance est maximale



Si Bruno ordonne à Angela de travailler 11heures, elle va produire 10 boisseaux, et en a besoin de 4 pour sa survie. Bruno va donc garder 6 boisseaux pour lui-même (la distance AB).









            [image: La frontière de survie devient plus pentue pour un nombre élevé d’heures travaillées : Si Bruno fait travailler Angela plus de 11 heures, la quantité qu’il peut s’accaparer diminue lorsque le nombre d’heures travaillées augmente. ]



La frontière de survie devient plus pentue pour un nombre élevé d’heures travaillées



Si Bruno fait travailler Angela plus de 11 heures, la quantité qu’il peut s’accaparer diminue lorsque le nombre d’heures travaillées augmente.









            [image: Ce que Bruno peut faire de mieux pour lui-même : Bruno obtient la quantité de céréales maximale en choisissant l’allocation B, où le temps de travail d’Angela est tel que la pente de la frontière des possibles est égale à la pente de la contrainte biologique de survie : TMT = TMS. ]



Ce que Bruno peut faire de mieux pour lui-même



Bruno obtient la quantité de céréales maximale en choisissant l’allocation B, où le temps de travail d’Angela est tel que la pente de la frontière des possibles est égale à la pente de la contrainte biologique de survie : TMT = TMS.









            [image: Ce que Bruno obtient : Si nous joignons les points, nous pouvons voir que le montant obtenu par Bruno a la forme d’une bosse, et connaît un pic quand Angela travaille 11 heures (et a 13 heures de temps libre). ]



Ce que Bruno obtient



Si nous joignons les points, nous pouvons voir que le montant obtenu par Bruno a la forme d’une bosse, et connaît un pic quand Angela travaille 11 heures (et a 13 heures de temps libre).








La partie inférieure à la dernière étape de la Figure 5.5 montre comment la quantité de céréales que Bruno peut s’accaparer varie en fonction du temps libre d’Angela. Le graphique a la forme d’une bosse, avec un pic lorsque le temps libre d’Angela est de 13 heures et qu’elle travaille 11 heures. Bruno maximise sa quantité de céréales en choisissant l’allocation B, où il oblige Angela à travailler 11 heures.

Notez comment les pentes de la frontière des possibles et de la contrainte de survie (le TMT et le TMS) nous permettent de trouver le nombre d’heures auquel Bruno s’accapare la quantité maximale de céréales. À droite de 13 heures de temps libre (c’est-à-dire si Angela travaille moins de 11 heures), la contrainte biologique de survie est plus plate que la frontière des possibles  (TMS < TMT). Cela signifie que travailler plus longtemps (se déplacer vers la gauche) permet de produire plus de céréales que ce dont Angela a besoin pour avoir l’énergie de réaliser ce travail supplémentaire. À la gauche de 13 heures de temps libre (Angela travaille plus), c’est le contraire qui est vrai : TMS > TMT. La rente économique de Bruno est la plus grande lorsque le nombre d’heures est tel que les pentes des deux frontières sont égales.

Autrement dit :





  Question 5.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 5.5 montre la frontière des possibles d’Angela et de Bruno, ainsi que la contrainte biologique de survie d’Angela.

  Si Bruno peut imposer l’allocation de son choix :

  
    	Il choisira l’allocation techniquement possible pour laquelle Angela produit le plus de céréales.

    	Son choix préféré correspond à la situation dans laquelle le taux marginal de transformation (TMT) sur la frontière des possibles est égal au taux marginal de substitution (TMS) sur la contrainte biologique de survie.

    	Il ne choisira pas 8 heures de travail, car le TMS entre le nombre d’heures travaillées par Angela et les ressources nécessaires pour survivre est supérieur au TMT entre le nombre d’heures travaillées et la production de céréales.

    	Il choisira 13 heures de temps libre pour Angela, et consommera 10 boisseaux de céréales.

  

  
    	Au point techniquement possible où Angela produit le plus de céréales, elle a besoin de toutes les céréales pour survivre, donc Bruno n’obtiendrait rien.

    	La distance entre la frontière des possibles et la contrainte de survie d’Angela, et donc la part de Bruno, est maximisée quand TMS = TMT.

    	Au point correspondant à 8 heures de travail (16 heures de temps libre), la frontière des possibles est plus pentue que la contrainte biologique de survie. Donc TMT > TMS.

    	Bruno choisirait en effet 13 heures de temps libre pour Angela, mais le maximum qu’il puisse obtenir pour qu’Angela continue à travailler est 6 boisseaux : la distance verticale entre la frontière des possibles et la contrainte de survie.

  



Nouvelles institutions : loi et propriété privée


	propriété privée
	Une chose est une propriété privée si la personne qui la possède a le droit d’en exclure d’autres, de bénéficier de son utilisation et de l’échanger avec d’autres.
	pouvoir
	La capacité à faire (et obtenir) ce que l’on désire en opposition aux intentions des autres, habituellement par la force ou la menace de sanctions.
	rente économique
	Le surcroît de paiement ou d’un autre bénéfice reçu par l’individu par rapport à ce qu’il aurait reçu avec son alternative de second rang (ou option de réserve). Voir également : option de réserve.
	gains à l’échange
	Les bénéfices que chaque partie tire d’une transaction comparativement à leur situation en l’absence d’échange. Connu également sous le terme : gains du commerce. Voir également : rente économique.
	surplus collectif
	La somme des rentes économiques de tous les participants d’une interaction. Connu également sous le terme : gains à l’échange.
	pouvoir de négociation
	Le degré d’avantage qu’a un individu dans la capture d’une plus grande part des rentes résultant d’une interaction.



L’interaction économique décrite dans cette section se déroule dans un environnement où Bruno a le pouvoir de réduire Angela en esclavage. Lorsque l’on passe d’une situation de coercition à une situation dans laquelle il existe un système juridique interdisant l’esclavage et protégeant la propriété privée, ainsi que les droits des propriétaires terriens et des travailleurs, nous pouvons nous attendre à ce que le résultat de l’interaction soit modifié.

Dans l’Unité 1, nous avions défini la propriété privée comme le droit d’utiliser quelque chose et d’exclure d’autres personnes de son utilisation, et de le vendre (ou de transférer ces droits à quelqu’un d’autre). À partir de maintenant, nous allons supposer que Bruno est propriétaire de la terre et peut exclure Angela s’il le veut. La quantité de céréales qu’il va obtenir du fait de sa propriété privée des terres va dépendre de l’ampleur de son pouvoir sur Angela, dans cette nouvelle situation.

Quand les individus participent de manière volontaire à une interaction, ils le font car ils pensent que le résultat sera meilleur que leur option de réserve – la meilleure alternative après cette interaction. En d’autres termes, ils le font pour obtenir des rentes économiques. Les rentes économiques sont parfois appelées les gains à l’échange, car elles correspondent à ce qu’un individu gagne lorsqu’il participe à un échange, par rapport à ce qu’il aurait obtenu en l’absence de participation.

La somme des rentes est appelée le « surplus » (ou parfois le surplus collectif, pour souligner qu’il s’agit de la somme de toutes les rentes). La quantité de rentes que chacun va obtenir – comment le surplus va être partagé – dépend du pouvoir de négociation. Ce dernier, comme nous le savons, dépend des institutions qui régissent l’interaction.

Dans l’exemple ci-dessus, Angela était forcée de participer et Bruno choisissait son temps de travail afin de maximiser sa propre rente économique. Nous allons maintenant considérer la situation dans laquelle elle peut simplement dire non. Angela n’est plus une esclave, mais Bruno a toujours le pouvoir de faire une offre à prendre ou à laisser, comme l’Offreur dans le jeu de l’ultimatum.
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5.7 Allocations économiquement possibles et surplus

Lorsque nous retrouvons Angela et Bruno, nous remarquons immédiatement que Bruno porte à présent un costume et qu’il n’est plus armé. Il explique qu’il n’a plus besoin de son arme, car il existe désormais un État, ainsi que des lois qui sont appliquées par des tribunaux et des professionnels chargés de les faire respecter, que l’on appelle la « police ». Bruno possède la terre et Angela a besoin de son autorisation pour utiliser sa propriété. Il peut lui offrir un contrat dans lequel elle a le droit de travailler la terre si, en échange, elle lui cède une partie de sa récolte. La loi précise cependant que cet échange est volontaire : Angela peut refuser l’offre.


  	Bruno

  	« Auparavant, c’était une histoire de pouvoir, mais maintenant, Angela et moi disposons tous deux de droits de propriété : la terre m’appartient et elle possède sa propre force de travail. Les nouvelles règles du jeu signifient que je ne peux plus forcer Angela à travailler. Elle doit donner son accord à l’allocation que je propose. »

  	Vous

  	« Et que se passe-t-il si elle refuse ? »

  	Bruno

  	« Dans ce cas, il n’y a pas d’accord. Elle ne travaille pas ma terre, je ne reçois rien, et elle reçoit de l’État à peine de quoi survivre. »

  	Vous

  	« Donc Angela et toi disposez d’un pouvoir égal ? »

  	Bruno

  	« Certainement pas ! Je suis le seul qui puisse faire une offre à prendre ou à laisser. Je suis comme l’Offreur dans le jeu de l’ultimatum, sauf qu’il ne s’agit pas d’un jeu. Si elle refuse, elle aura faim. »

  	Vous

  	« Mais si elle refuse, tu ne recevras rien ? »

  	Bruno

  	« Cela n’arrivera jamais. »



Comment Bruno le sait-il ? Bruno sait qu’Angela, contrairement aux sujets dans les expériences du jeu de l’ultimatum, n’est préoccupée que par son intérêt personnel (elle ne punit pas une offre inéquitable). S’il fait une offre permettant à Angela d’être dans une situation juste un petit peu meilleure que si elle ne travaillait pas du tout et recevait les rations de subsistance, elle l’acceptera.

Maintenant, Bruno vous pose une question similaire à celle posée plus tôt :


  	Bruno

  	« Dans ce cas, quelle devrait être mon offre à prendre ou à laisser ? »



Vous aviez répondu à sa question en lui montrant la contrainte biologique de survie. Maintenant, la limite n’est plus la survie d’Angela, mais son accord plutôt. Vous savez qu’Angela valorise son temps libre, de telle sorte que plus Bruno lui offre de travailler longtemps, plus il devra la payer.


  	Vous

  	« Pourquoi ne pas simplement regarder la courbe d’indifférence d’Angela passant par le point où elle ne travaille pas du tout et survit à peine ? Cela te dira le montant minimum qu’il faut lui payer pour chaque heure de temps libre à laquelle elle renoncera pour travailler pour toi. »




	option de réserve
	L’alternative de second rang d’un individu parmi toutes les options dans une transaction particulière. Connu également sous le terme : option de rechange. Voir également : prix de réserve.
	courbe d’indifférence de réserve
	Une courbe qui indique toutes les allocations (combinaisons) dont les valeurs sont aussi élevées que l’option de réserve.



Le point Z sur la Figure 5.6 correspond à l’allocation pour laquelle Angela ne travaille pas et reçoit uniquement les rations de survie (de la part de l’État, ou peut-être de sa famille). C’est son option de réserve : si elle refuse l’offre de Bruno, elle a cette option comme plan B. Suivez les étapes de la Figure 5.6 pour voir la courbe d’indifférence de réserve d’Angela : elle est composée de toutes les allocations qui ont la même valeur pour elle que son option de réserve. En dessous ou à gauche de la courbe, sa situation est pire qu’avec son option de réserve. Au-dessus et à droite, elle se trouve dans une meilleure situation.





            [image: Les allocations économiquement possibles lorsque l’échange est volontaire. ]



Figure 5.6 
Les allocations économiquement possibles lorsque l’échange est volontaire.









            [image: Option de réserve d’Angela : Le point Z, l’allocation pour laquelle Angela ne travaille pas et obtient seulement des rations de survie de l’État, est appelé son option de réserve. ]



Option de réserve d’Angela



Le point Z, l’allocation pour laquelle Angela ne travaille pas et obtient seulement des rations de survie de l’État, est appelé son option de réserve.









            [image: La courbe d’indifférence de réserve d’Angela : La courbe montrant l’ensemble des allocations qui ont exactement la même valeur pour Angela que son option de réserve est appelée sa courbe d’indifférence de réserve. ]



La courbe d’indifférence de réserve d’Angela



La courbe montrant l’ensemble des allocations qui ont exactement la même valeur pour Angela que son option de réserve est appelée sa courbe d’indifférence de réserve.









            [image: L’ensemble économiquement possible : Les points situés dans la zone délimitée par la courbe d’indifférence de réserve et la frontière des possibles (incluant les points situés sur les frontières) définissent l’ensemble de toutes les allocations économiquement possibles. ]



L’ensemble économiquement possible



Les points situés dans la zone délimitée par la courbe d’indifférence de réserve et la frontière des possibles (incluant les points situés sur les frontières) définissent l’ensemble de toutes les allocations économiquement possibles.








L’ensemble de points délimité par la courbe d’indifférence de réserve et la frontière des possibles constitue l’ensemble de toutes les allocations économiquement possibles, maintenant qu’Angela a le pouvoir d’accepter ou de refuser la proposition de Bruno. Ce dernier vous remercie pour ce nouvel outil très pratique permettant de déterminer la quantité maximale qu’il peut obtenir d’Angela.

La contrainte biologique de survie et la courbe d’indifférence de réserve ont un point commun (Z) : en ce point, Angela ne travaille pas et reçoit seulement des rations de survie de la part de l’État. À l’exception de ce point, les deux courbes ne se croisent pas. La courbe d’indifférence de réserve est située uniformément au-dessus de la contrainte biologique de survie. Comme vous l’expliquez à Bruno, la raison est que quel que soit l’effort fourni par Angela, si elle se retrouve sur un des points de cette frontière, elle survit à peine ; et plus elle travaille, moins elle a de temps libre, et moins elle est heureuse. À l’inverse, tout le long de sa courbe d’indifférence de réserve, sa situation est comparable à son option de réserve, ce qui signifie que le fait qu’elle puisse garder plus de céréales compense exactement le temps libre qu’elle perd en travaillant plus.


  Exercice 5.6 Faisabilité biologique et économique

  En utilisant la Figure 5.6 :

  
    	expliquez pourquoi un point sur la contrainte biologique de survie a une ordonnée plus élevée (plus de céréales sont nécessaires) lorsque Angela a moins de temps libre. Pourquoi la courbe devient-elle plus pentue lorsqu’elle travaille plus ?

    	expliquez pourquoi l’ensemble biologiquement possible n’est pas le même que l’ensemble économiquement possible ;

    	expliquez (en déplaçant les courbes) ce qui se passe lorsque des céréales plus nutritives sont mises à disposition d’Angela pour la culture et la consommation.

  



Nous pouvons voir qu’Angela et Bruno peuvent tous les deux bénéficier d’un accord. Leur échange –  autorisant Angela à cultiver les terres de Bruno (c’est-à-dire que celui-ci n’exerce pas son droit de l’exclure de sa propriété) en échange d’une partie de la production – améliore leur situation à tous les deux, par rapport à la situation dans laquelle l’échange n’a pas lieu.


  	Tant que Bruno reçoit une partie de la récolte, il se trouve dans une meilleure situation qu’en l’absence d’accord.

  	Tant que la part d’Angela la place dans une meilleure situation que celle qu’elle aurait eue avec son option de réserve, en tenant compte de ses heures de travail, elle profite aussi de l’échange.



Cette opportunité de gain mutuel explique pourquoi l’échange n’a pas besoin d’avoir lieu sous la menace d’une arme, mais peut être motivé par le désir qu’a chacun d’améliorer sa propre situation.


	amélioration au sens de Pareto
	Un changement qui bénéficie à au moins une personne sans dégrader la situation d’une autre personne. Voir également : Pareto-dominant.



Toutes les allocations qui représentent des gains mutuels sont indiquées dans l’ensemble d’allocations économiquement possibles de la Figure 5.6. Chacune de ces allocations Pareto-domine l’allocation qui aurait lieu sans accord. Bruno et Angela peuvent donc obtenir une amélioration au sens de Pareto.

Cela ne signifie pas que les deux parties vont tirer le même bénéfice de l’échange. Si les institutions en place donnent à Bruno le pouvoir de faire une offre à prendre ou à laisser, soumise uniquement à l’approbation d’Angela, il peut capturer la totalité du surplus (moins le minimum nécessaire pour qu’Angela accepte). Bruno en est déjà conscient.

Une fois que vous lui avez expliqué la courbe d’indifférence de réserve, Bruno sait quelle allocation il souhaite. Il maximise la quantité de céréales qu’il peut obtenir, correspondant à la hauteur maximale de la zone du graphique en forme de haricot située entre la courbe d’indifférence de réserve d’Angela et la frontière des possibles. Cela se trouvera là où le TMT sur la frontière des possibles est égal au TMS sur la courbe d’indifférence. La Figure 5.7a montre que cette allocation nécessite qu’Angela travaille moins d’heures qu’elle ne le faisait sous la contrainte.





            [image: L’offre à prendre ou à laisser de Bruno quand Angela peut refuser. ]



Figure 5.7a 
L’offre à prendre ou à laisser de Bruno quand Angela peut refuser.









            [image: Le meilleur résultat pour Bruno quand il fait usage de la force : Lorsqu’il pouvait contraindre Angela, Bruno choisissait l’allocation B. Il forçait Angela à travailler 11 heures et recevait une quantité de céréales égale à AB. Le TMT au point A est égal au TMS au point B sur la contrainte biologique de survie d’Angela. ]



Le meilleur résultat pour Bruno quand il fait usage de la force



Lorsqu’il pouvait contraindre Angela, Bruno choisissait l’allocation B. Il forçait Angela à travailler 11 heures et recevait une quantité de céréales égale à AB. Le TMT au point A est égal au TMS au point B sur la contrainte biologique de survie d’Angela.









            [image: Quand Angela peut dire non : Dans le cadre d’un échange volontaire, l’allocation B n’est plus disponible. Le mieux que Bruno puisse faire est l’allocation D, pour laquelle Angela travaille 8 heures et lui donne une quantité de céréales égale à CD. ]



Quand Angela peut dire non



Dans le cadre d’un échange volontaire, l’allocation B n’est plus disponible. Le mieux que Bruno puisse faire est l’allocation D, pour laquelle Angela travaille 8 heures et lui donne une quantité de céréales égale à CD.









            [image: TMS = TMT, de nouveau : Quand Angela travaille 8 heures, le TMT est égal au TMS sur la courbe d’indifférence de réserve d’Angela, comme indiqué par les pentes. ]



TMS = TMT, de nouveau



Quand Angela travaille 8 heures, le TMT est égal au TMS sur la courbe d’indifférence de réserve d’Angela, comme indiqué par les pentes.








Bruno aimerait qu’Angela travaille 8 heures et lui donne 4,5 boisseaux de céréales (allocation D). Comment peut-il mettre en place cette allocation ? Tout ce qu’il a à faire est de proposer, à prendre ou à laisser, un contrat autorisant Angela à travailler la terre en échange d’un loyer de 4,5 boisseaux par jour. Si Angela doit payer 4,5 boisseaux (CD sur la Figure 5.7a), elle choisira alors de produire au point C, correspondant à un temps de travail de 8 heures. Vous pouvez voir cela sur le graphique ; si elle choisissait de produire en tout autre point sur la frontière des possibles et donnait 4,5 boisseaux à Bruno, elle en tirerait une utilité moindre – elle se trouverait en dessous de sa courbe d’indifférence de réserve. Toutefois, elle peut atteindre son utilité de réserve en travaillant 8 heures, et acceptera donc le contrat.


  Exercice 5.7 Pourquoi Angela travaille 8 heures

  Le revenu d’Angela est le montant qu’elle produit moins le loyer pour la terre qu’elle paye à Bruno.

  
    	En utilisant la Figure 5.7a, supposez qu’Angela travaille 11 heures. Son revenu (après avoir payé le loyer pour la terre) sera-t-il plus ou moins important que si elle ne travaille que 8 heures ? Supposez plutôt qu’elle travaille 6 heures, comment va évoluer son revenu par rapport à la situation où elle travaille 8 heures ?

    	Expliquez avec vos propres termes pourquoi elle choisira de travailler 8 heures.

  



Puisque Angela est sur sa courbe d’indifférence de réserve, seul Bruno tire profit de cet échange. La totalité du surplus revient à Bruno. Sa rente économique (qui équivaut au loyer que lui paye Angela) est le surplus.

Souvenez-vous que lorsque Angela pouvait travailler la terre librement, elle choisissait l’allocation C. Remarquez maintenant qu’elle choisit le même nombre d’heures lorsqu’elle doit payer un loyer. Comment cela se fait-il ? Peu importe le montant du loyer qu’Angela doit payer, elle va choisir son temps de travail afin de maximiser son utilité. Elle produira donc au point sur la frontière des possibles où son TMT est égal à son TMS. Nous savons aussi que ses préférences sont telles que son TMS ne change pas avec la quantité de céréales consommées, et n’est donc pas affecté par le loyer. Cela signifie que si elle peut choisir ses heures, elle travaillera 8 heures, indépendamment du loyer (tant que cela lui donne une utilité au moins aussi élevée que son utilité de réserve).


  Leibniz : Le choix du nombre d’heures travaillées par Angela quand elle paie un loyer



La Figure 5.7b montre la manière dont le surplus (ce que Bruno obtient) varie en fonction des heures d’Angela. Vous pouvez voir que ce surplus diminue quand Angela travaille plus ou moins de 8 heures. Il suit une forme de bosse, comme la rente de Bruno dans le cas de la coercition. Cependant, le sommet de la bosse est moins élevé lorsque Bruno a besoin de l’accord d’Angela.





            [image: L’offre à prendre ou à laisser de Bruno quand Angela peut refuser : L’offre à prendre ou à laisser de Bruno quand Angela peut refuser. ]



L’offre à prendre ou à laisser de Bruno quand Angela peut refuser



Figure 5.7b 
L’offre à prendre ou à laisser de Bruno quand Angela peut refuser.









            [image: Les heures de travail d’Angela sous contrainte : Sous la contrainte, Angela travaillait 11 heures. Le TMT était égal au TMS sur la contrainte biologique de survie d’Angela. ]



Les heures de travail d’Angela sous contrainte



Sous la contrainte, Angela travaillait 11 heures. Le TMT était égal au TMS sur la contrainte biologique de survie d’Angela.









            [image: La meilleure offre à prendre ou à laisser de Bruno : Quand Bruno ne peut pas forcer Angela à travailler, il doit lui offrir un contrat dans lequel Angela lui paie 4,5 boisseaux contre la location de la terre. Elle travaille 8 heures, ce qui correspond au point auquel le TMT est égal au TMS associé à sa courbe d’indifférence de réserve. ]



La meilleure offre à prendre ou à laisser de Bruno



Quand Bruno ne peut pas forcer Angela à travailler, il doit lui offrir un contrat dans lequel Angela lui paie 4,5 boisseaux contre la location de la terre. Elle travaille 8 heures, ce qui correspond au point auquel le TMT est égal au TMS associé à sa courbe d’indifférence de réserve.









            [image: Le surplus maximum : Si Angela travaille plus ou moins de 8 heures, le surplus total est inférieur à 4,5 boisseaux. ]



Le surplus maximum



Si Angela travaille plus ou moins de 8 heures, le surplus total est inférieur à 4,5 boisseaux.









            [image: Les céréales de Bruno : Bien que Bruno ne puisse pas obliger Angela à travailler, il peut obtenir la totalité du surplus. ]



Les céréales de Bruno



Bien que Bruno ne puisse pas obliger Angela à travailler, il peut obtenir la totalité du surplus.









            [image: Comparaison des pics technologiquement et économiquement possibles : Le sommet de la bosse est moins élevé quand Angela peut refuser, par rapport à la situation où Bruno pouvait lui ordonner de travailler. ]



Comparaison des pics technologiquement et économiquement possibles



Le sommet de la bosse est moins élevé quand Angela peut refuser, par rapport à la situation où Bruno pouvait lui ordonner de travailler.









  Exercice 5.8 À prendre ou à laisser ?

  
    	Pourquoi est-ce Bruno, et non Angela, qui a le pouvoir de faire une offre à prendre ou à laisser ?

    	Pouvez-vous imaginer une situation dans laquelle la fermière, et non le propriétaire terrien, pourrait avoir ce pouvoir ?

  




  Question 5.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 5.6 présente la frontière des possibles d’Angela et de Bruno, la contrainte biologique de survie d’Angela et sa courbe d’indifférence de réserve.

  D’après le graphique, parmi les affirmations suivantes, laquelle est correcte ?

  
    	L’ensemble économiquement possible est le même que l’ensemble techniquement possible.

    	Pour tout nombre donné d’heures de temps libre, le taux marginal de substitution sur la courbe d’indifférence de réserve est plus faible que celui sur la contrainte biologique de survie.

    	Certains points sont économiquement possibles, mais ne sont pas techniquement possibles.

    	Si la ration qu’Angela obtient de l’État augmente de 2 à 3 boisseaux de céréales, sa courbe d’indifférence de réserve sera au-dessus de sa contrainte biologique de survie, quel que soit le nombre d’heures travaillées.

  

  
    	L’ensemble économiquement possible est l’aire entre la courbe d’indifférence de réserve et la frontière des possibles. Cet ensemble est plus petit que l’ensemble techniquement possible, qui est l’aire entre la contrainte biologique de survie et la frontière des possibles.

    	La courbe d’indifférence de réserve a une pente plus importante que la contrainte biologique de survie, c’est-à-dire que le TMS est plus important sur la première que sur la seconde.

    	Un point ne peut pas être économiquement possible s’il n’est pas techniquement possible. Le graphique montre que l’ensemble économiquement possible se trouve à l’intérieur de l’ensemble techniquement possible.

    	Quand la ration est de 2 boisseaux, l’option de réserve d’Angela est Z = (24; 2). Si elle est augmentée à 3 boisseaux, son option de réserve est (24; 3) et se trouve sur une courbe d’indifférence plus élevée qui est au-dessus de la contrainte de survie pour tous les points. Il s’agit de sa nouvelle courbe d’indifférence de réserve.

  




  Question 5.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 5.7a montre la frontière des possibles d’Angela et de Bruno, la contrainte biologique de survie d’Angela et sa courbe d’indifférence de réserve. B est le résultat sous coercition et D, le résultat en situation d’échange volontaire, quand Bruno fait une offre à prendre ou à laisser.

  En observant ce graphique, nous pouvons conclure que :

  
    	Avec une offre à prendre ou à laisser, la rente économique de Bruno est égale au surplus total.

    	Aussi bien Bruno qu’Angela sont mieux lotis en situation d’échange volontaire qu’en cas de coercition.

    	Quand Bruno fait une offre à prendre ou à laisser, Angela accepte car elle reçoit une rente économique.

    	Angela travaille plus longtemps en situation d’échange volontaire qu’en cas de coercition.

  

  
    	L’option de réserve de Bruno est de ne rien recevoir. En situation d’échange volontaire, Bruno reçoit la totalité du surplus : la quantité en surplus de ce dont Angela a besoin pour survivre ou accepter de travailler. Il s’agit donc de sa rente économique.

    	La quantité de céréales obtenue par Bruno est égale à la distance AB en situation de coercition, et à CD en situation d’échange volontaire. Sa situation est donc meilleure lorsqu’il y a coercition.

    	Bruno offre une allocation telle qu’Angela accepte tout juste. Elle est indifférente entre D et son option de réserve, de telle sorte que sa rente est nulle.

    	Angela aura plus d’heures de temps libre au point D en situation d’échange volontaire que sous coercition.
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5.8 Courbe d’efficacité de Pareto et répartition du surplus

Angela a choisi de travailler 8 heures, produisant ainsi 9 boisseaux de céréales, aussi bien lorsqu’elle devait payer un loyer que lorsque ce n’était pas le cas. Dans les deux cas, le surplus est de 4,5 boisseaux : la différence entre la quantité de céréales produites et la quantité permettant à Angela d’atteindre son utilité de réserve.

La différence entre ces deux situations concerne le destinataire du surplus. Quand Angela doit payer un loyer, c’est Bruno qui récupère la totalité du surplus, alors que quand elle pouvait travailler la terre pour son propre bénéfice, elle obtenait la totalité du surplus. Ces allocations ont deux propriétés importantes :


  	la totalité des céréales produites est partagée entre Angela et Bruno ;

  	le TMT sur la frontière des possibles est égal au TMS sur la courbe d’indifférence d’Angela.



Cela signifie que les allocations sont Pareto-efficaces.

Pour comprendre pourquoi, souvenez-vous que l’efficacité au sens de Pareto signifie qu’aucune amélioration au sens de Pareto n’est possible : il est impossible de modifier l’allocation afin d’améliorer la situation de l’une des parties sans dégrader celle de l’autre.

La première propriété est évidente : elle signifie qu’aucune amélioration au sens de Pareto ne peut être obtenue en modifiant la quantité de céréales consommée par chacun. Si l’un consomme plus, alors l’autre devra consommer moins. En revanche, si une partie des céréales produites n’était pas consommée, alors consommer cette partie permettrait d’améliorer la situation de l’une des parties, ou des deux.

La seconde propriété, TMS = TMT, signifie qu’aucune amélioration au sens de Pareto ne peut être obtenue en modifiant le temps de travail d’Angela, et donc en modifiant la quantité de céréales produites.

Si le TMS et le TMT n’étaient pas égaux, il serait possible d’améliorer la situation des deux parties. Par exemple, dans le cas où TMT > TMS, Angela pourrait transformer une heure de son temps libre en travail pour produire plus de céréales qu’elle n’en aurait besoin pour conserver la même utilité, de sorte que la quantité additionnelle de céréales permettrait d’améliorer la situation de Bruno et d’Angela. Mais si TMT = TMS, alors toute modification de la quantité de céréales produites serait exactement égale à ce dont Angela a besoin pour maintenir son utilité inchangée, étant donné le changement de son temps de travail.

La Figure 5.8 montre qu’il existe beaucoup d’autres allocations Pareto-efficaces, en plus des deux évoquées ci-dessus. Le point C correspond à la situation dans laquelle Angela est une fermière indépendante. Comparez l’analyse de la Figure 5.8 avec l’offre à prendre ou à laisser de Bruno et identifiez les autres allocations efficaces au sens de Pareto.





            [image: Allocations Pareto-efficaces et répartition du surplus : Allocations Pareto-efficaces et répartition du surplus. ]



Allocations Pareto-efficaces et répartition du surplus



Figure 5.8 
Allocations Pareto-efficaces et répartition du surplus









            [image: L’allocation au point C : En tant que fermière indépendante, Angela choisissait le point C, où TMT = TMS. Elle consommait 9 boisseaux de céréales ; 4,5 boisseaux auraient été suffisants pour qu’elle se trouve sur sa courbe d’indifférence de réserve au point D. Mais elle obtenait la totalité du surplus CD – 4,5 boisseaux additionnels. ]



L’allocation au point C



En tant que fermière indépendante, Angela choisissait le point C, où TMT = TMS. Elle consommait 9 boisseaux de céréales ; 4,5 boisseaux auraient été suffisants pour qu’elle se trouve sur sa courbe d’indifférence de réserve au point D. Mais elle obtenait la totalité du surplus CD – 4,5 boisseaux additionnels.









            [image: L’allocation au point D : Quand Bruno possédait la terre et fasait une offre à prendre ou à laisser, il choisissait le contrat dans lequel le loyer était CD (4,5 boisseaux). Angela acceptait et travaillait 8 heures. L’allocation était au point D et, encore une fois, TMT = TMS. Le surplus était toujours de CD, mais était entièrement capturé par Bruno. ]



L’allocation au point D



Quand Bruno possèdait la terre et fasait une offre à prendre ou à laisser, il choisissait le contrat dans lequel le loyer était CD (4,5 boisseaux). Angela acceptait et travaillait 8 heures. L’allocation était au point D et, encore une fois, TMT = TMS. Le surplus était toujours de CD, mais était entièrement capturé par Bruno.









            [image: Préférences d’Angela : Souvenez-vous que le TMS d’Angela ne change pas lorsqu’elle consomme plus de céréales. Pour n’importe quel point le long de la droite CD, par exemple le point G, il y a une courbe d’indifférence avec la même pente. Nous voyons donc que TMS = TMT à chacun de ces points. ]



Préférences d’Angela



Souvenez-vous que le TMS d’Angela ne change pas lorsqu’elle consomme plus de céréales. Pour n’importe quel point le long de la droite CD, par exemple le point G, il y a une courbe d’indifférence avec la même pente. Nous voyons donc que TMS = TMT à chacun de ces points.









            [image: Une allocation fictive : Le point G est une allocation fictive, où TMS = TMT. Angela travaille 8 heures, et 9 boisseaux de céréales sont produits. Bruno obtient la quantité CG, et Angela le reste. L’allocation G est Pareto-efficace. ]



Une allocation fictive



Le point G est une allocation fictive, où TMS = TMT. Angela travaille 8 heures, et 9 boisseaux de céréales sont produits. Bruno obtient la quantité CG, et Angela le reste. L’allocation G est Pareto-efficace.









            [image: La courbe de Pareto-efficacité : Tous les points constituant la droite entre C et D sont des allocations Pareto-efficaces, pour lesquelles TMS = TMT. Le surplus de 4,5 boisseaux (CD) est partagé entre Angela et Bruno. ]



La courbe de Pareto-efficacité



Tous les points constituant la droite entre C et D sont des allocations Pareto-efficaces, pour lesquelles TMS = TMT. Le surplus de 4,5 boisseaux (CD) est partagé entre Angela et Bruno.









  Efficacité au sens de Pareto et courbe de Pareto-efficacité

  
    	Une allocation Pareto-efficace a la propriété qu’il n’y a pas d’allocation alternative techniquement possible telle qu’au moins une personne verrait sa situation améliorée sans dégrader celle des autres.

    	L’ensemble de ce type d’allocations est appelé courbe de Pareto-efficacité. Cette courbe est parfois aussi appelée « courbe des contrats ».

  



La Figure 5.8 montre qu’en plus des deux allocations Pareto-efficaces que nous avons observées (C et D), chaque point entre C et D représente une allocation Pareto-efficace. CD est appelée la courbe de Pareto-efficacité : elle relie tous les points de l’ensemble des possibles pour lesquels TMS = TMT (on l’appelle également la « courbe des contrats », même dans des situations pour lesquelles il n’y a pas de contrat – c’est pourquoi nous préférons le terme plus parlant de courbe de Pareto-efficacité).


  Leibniz : Courbe de Pareto-efficacité



À chaque allocation sur la courbe de Pareto-efficacité, Angela travaille 8 heures et il y a un surplus de 4,5 boisseaux. Ce qui varie est la répartition du surplus – du point D où Angela n’en obtient rien, au point C où elle obtient tout. Aveec l’allocation fictive G, les deux reçoivent une rente économique : celle d’Angela est GD, celle de Bruno est GC, et la somme de leurs rentes est égale au surplus.


  Question 5.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 5.8 présente la courbe d’efficacité de Pareto, CD, pour l’interaction entre Angela et Bruno.

  Parmi les affirmations suivantes, laquelle est correcte ?

  
    	L’allocation au point C Pareto-domine l’allocation au point D.

    	Le taux marginal de substitution d’Angela est égal au taux marginal de transformation à chaque point sur la courbe d’efficacité de Pareto.

    	Le point situé au milieu de CD est l’allocation la plus Pareto-efficace.

    	Angela et Bruno sont indifférents entre tous les points sur CD, car ils sont tous Pareto-efficaces.

  

  
    	Tous les points sur CD sont Pareto-efficaces, donc aucun d’entre eux n’est Pareto-dominé (en comparant C et D, nous pouvons voir que Bruno préfère D, tandis qu’Angela préfère C).

    	La courbe d’efficacité de Pareto, par définition, lie tous les points économiquement possibles pour lesquels TMS = TMT.

    	Tous les points sur CD sont Pareto-efficaces. Dire qu’un point sur CD est plus efficace qu’un autre n’a pas de sens.

    	Tous les points sur CD sont Pareto-efficaces, mais Bruno et Angela ne sont pas indifférents. Certains points (comme C) sont mieux pour Angela, tandis que d’autres (comme D) sont mieux pour Bruno.
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5.9 Politique : partage du surplus

Bruno pense que les nouvelles règles, sous lesquelles il fait une offre qu’Angela ne refusera pas, ne sont pas si mauvaises. Angela améliore aussi sa situation par rapport à celle où elle avait à peine de quoi survivre. Cependant, elle aimerait bien obtenir une partie du surplus.

Angela et ses collègues fermiers se mobilisent pour qu’une nouvelle loi limitant le temps de travail à 4 heures par jour soit votée, tout en militant pour que leur paie totale soit égale à au moins 4,5 boisseaux. Ils menacent de ne pas reprendre le travail jusqu’à ce que cette loi soit votée.


  	Bruno

  	« Angela, tes collègues et toi, vous bluffez. »

  	Angela

  	« Absolument pas : notre option de réserve ne nous met pas dans une situation pire que ton contrat, pour lequel nous travaillons toute la journée contre une petite fraction des récoltes que tu nous imposes ! »



Angela et ses collègues gagnent, et la nouvelle loi limite le temps de travail à 4 heures par jour.

Que s’est-il passé ?

Avant la loi sur la réduction du temps de travail, Angela travaillait 8 heures par jour et recevait 4,5 boisseaux de céréales. Cela correspond au point D sur la Figure 5.9. La nouvelle loi met en place une allocation pour laquelle Angela et ses amis travaillent 4 heures, ont 20 heures de temps libre, et le même nombre de boisseaux qu’auparavant. Puisqu’ils obtiennent la même quantité de céréales et plus de temps libre, ils ont amélioré leur situation. La Figure 5.9 montre qu’ils se trouvent à présent sur une courbe d’indifférence plus élevée.





            [image: L’effet d’une augmentation du pouvoir de négociation d’Angela grâce à la loi : L’effet d’une augmentation du pouvoir de négociation d’Angela grâce à la loi. ]



L’effet d’une augmentation du pouvoir de négociation d’Angela grâce à la loi



Figure 5.9 
L’effet d’une augmentation du pouvoir de négociation d’Angela grâce à la loi.









            [image: Avant la loi réduisant le temps de travail : Bruno fait une offre à prendre ou à laisser, obtient des boisseaux pour un montant égal à CD, et Angela travaille 8 heures. Angela se trouve sur sa courbe d’indifférence de réserve au point D et TMS = TMT. ]



Avant la loi réduisant le temps de travail



Bruno fait une offre à prendre ou à laisser, obtient des boisseaux pour un montant égal à CD, et Angela travaille 8 heures. Angela se trouve sur sa courbe d’indifférence de réserve au point D et TMS = TMT.









            [image: Ce qu’Angela obtient avant la loi : Angela obtient 4,5 boisseaux de céréales, soit juste assez pour la rendre indifférente entre la situation où elle travaille 8 heures et son option de réserve. ]



Ce qu’Angela obtient avant la loi



Angela obtient 4,5 boisseaux de céréales, soit juste assez pour la rendre indifférente entre la situation où elle travaille 8 heures et son option de réserve.









            [image: L’effet de la législation : Suite à la législation réduisant le temps de travail à 4 heures et gardant la quantité de céréales d’Angela inchangée, elle se trouve sur une courbe d’indifférence plus haute, au point F. La quantité de céréales obtenue par Bruno est réduite, de CD à EF (2 boisseaux). ]



L’effet de la législation



Suite à la législation réduisant le temps de travail à 4 heures et gardant la quantité de céréales d’Angela inchangée, elle se trouve sur une courbe d’indifférence plus haute, au point F. La quantité de céréales obtenue par Bruno est réduite, de CD à EF (2 boisseaux).









            [image: TMT > TMS : Quand Angela travaille 4 heures, le TMT est plus élevé que le TMS sur la nouvelle courbe d’indifférence. ]



TMT > TMS



Quand Angela travaille 4 heures, le TMT est plus élevé que le TMS sur la nouvelle courbe d’indifférence.








La nouvelle loi a augmenté le pouvoir de négociation d’Angela et dégradé la situation de Bruno. Vous pouvez clairement voir qu’Angela a une meilleure situation au point F qu’au point D. Elle est également dans une meilleure situation que si elle utilisait son option de réserve, ce qui signifie qu’elle reçoit maintenant une rente économique.

La rente d’Angela peut être mesurée, en boisseaux de céréales, par la distance verticale entre sa courbe d’indifférence de réserve (CI1 sur la Figure 5.9) et la courbe d’indifférence qu’elle peut atteindre grâce à la nouvelle législation (CI2). Nous pouvons considérer cette rente économique comme :


  	la quantité maximale de céréales par an à laquelle Angela renoncerait pour bénéficier de la nouvelle loi, plutôt que de rester dans l’ancienne situation.

  	ou (en raison des convictions politiques d’Angela) le montant qu’elle aurait été prête à payer pour que la loi soit votée, par exemple en faisant du lobbying ou en participant à des campagnes électorales.




  Question 5.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Sur la Figure 5.9, D et F correspondent au résultat avant et après l’introduction d’une nouvelle loi limitant le temps de travail d’Angela à quatre heures par jour et imposant un salaire minimum de 4,5 boisseaux. À partir de cette information, parmi les affirmations suivantes, lesquelles sont correctes ?

  
    	Le changement de D à F est une amélioration au sens de Pareto.

    	Le nouveau résultat F est Pareto-efficace.

    	Au point F, aussi bien Angela que Bruno reçoivent des rentes économiques.

    	Suite à la nouvelle loi, Bruno a un pouvoir de négociation moindre.

  

  
    	Ce n’est pas une amélioration au sens de Pareto car Bruno est dans une situation moins favorable (il obtient moins de céréales) au point F qu’au point D.

    	Au résultat F, quand Angela travaille 4 heures, TMT > TMS (comparez les pentes de la frontière des possibles et de la courbe d’indifférence). Cette situation ne peut donc pas être Pareto-efficace (par exemple, Bruno pourrait être dans une meilleure situation, sans qu’Angela soit dans une moins bonne situation, s’ils pouvaient se déplacer vers la gauche le long de IC2.)

    	Au point F, Angela est au-dessus de sa courbe d’indifférence de réserve, et obtient donc une rente économique. L’option de réserve de Bruno est de ne rien recevoir, donc la quantité de céréales obtenue au point F correspond à sa rente économique.

    	Au point D, Bruno obtient une rente égale à CD et Angela n’obtient aucune rente. Au point F, la rente de Bruno est beaucoup plus faible : la loi a augmenté le pouvoir de négociation d’Angela et réduit celui de Bruno.

  



5.10 Négocier un partage Pareto-efficace du surplus

Angela et ses amis se réjouissent de leur victoire. Elle vous demande ce que vous pensez de cette nouvelle mesure.


	courbe de Pareto-efficacité
	L’ensemble de toutes les allocations qui sont Pareto-efficaces. On l’appelle également la courbe de contrat, même dans les interactions sociales qui n’impliquent pas de contrat (c’est pour cette raison que nous n’utiliserons pas ce terme). Voir également : Pareto-efficace.




  	Vous

  	« Félicitations, mais tu aurais pu obtenir beaucoup mieux que ta mesure. »

  	Angela

  	« Pourquoi ? »

  	Vous

  	« Parce que vous ne vous trouvez pas sur la courbe de Pareto-efficacité ! Avec cette nouvelle loi, Bruno reçoit 2 boisseaux et ne peut pas te faire travailler plus de 4 heures. Pourquoi ne pas lui proposer de continuer à le payer 2 boisseaux et, en échange, qu’il te laisse garder tout ce que tu produiras au-delà ? Ainsi, tu pourras choisir ton temps de travail. »



Les dispositions prévues par la loi autorisent une journée de travail plus longue dans la mesure où les deux parties sont d’accord, tant que la journée de 4 heures demeure l’option de réserve des travailleurs si aucun accord n’est trouvé.


  	Vous

  	« Redessinez maintenant la Figure 5.9, en utilisant les concepts de surplus total et de courbe de Pareto-efficacité comme sur la Figure 5.8, afin de montrer à Angela comment obtenir un meilleur accord. »

  	Vous

  	« Regarde la Figure 5.10. Le surplus est maximisé pour 8 heures de travail. Quand tu travailles 4 heures, le surplus est plus faible, et tu en verses une grande partie à Bruno. En augmentant le surplus, tu peux lui payer le même montant, et ton propre surplus sera plus important – tu seras donc dans une meilleure situation. Suis les étapes de la Figure 5.10 pour voir pourquoi. »







            [image: Négociation pour restaurer l’efficacité au sens de Pareto : Négociation pour restaurer l’efficacité au sens de Pareto. ]



Négociation pour restaurer l’efficacité au sens de Pareto



Figure 5.10 
Négociation pour restaurer l’efficacité au sens de Pareto.









            [image: Le surplus total maximal : Le surplus à partager entre Angela et Bruno est maximisé quand TMT = TMS, pour 8 heures de travail. ]



Le surplus total maximal



Le surplus à partager entre Angela et Bruno est maximisé quand TMT = TMS, pour 8 heures de travail.









            [image: Angela préfère F à D : Angela préfère le point F atteint grâce à la loi, parce qu’il lui permet d’obtenir la même quantité de céréales tout en ayant plus de temps libre qu’avec le point D. ]



Angela préfère F à D



Angela préfère le point F atteint grâce à la loi, parce qu’il lui permet d’obtenir la même quantité de céréales tout en ayant plus de temps libre qu’avec le point D.









            [image: Angela pourrait être dans une meilleure situation que F : Par rapport à F, cependant, elle préférerait n’importe quelle allocation sur la courbe de Pareto-efficacité, entre C et G. ]



Angela pourrait être dans une meilleure situation que F



Par rapport à F, cependant, elle préférerait n’importe quelle allocation sur la courbe de Pareto-efficacité, entre C et G.









            [image: Angela peut proposer H : Avec l’allocation H, Bruno obtient le même montant de céréales : CH = EF. La situation d’Angela s’améliore par rapport à celle qu’elle connaissait au point F. Elle travaille plus longtemps, mais reçoit plus de céréales qu’il n’en faut pour compenser la perte de son temps libre. ]



Angela peut proposer H



Avec l’allocation H, Bruno obtient le même montant de céréales : CH = EF. La situation d’Angela s’améliore par rapport à celle qu’elle connaissait au point F. Elle travaille plus longtemps, mais reçoit plus de céréales qu’il n’en faut pour compenser la perte de son temps libre.









            [image: Un accord gagnant-gagnant en se déplaçant vers une allocation entre G et H : Le point F n’est pas Pareto-efficace car TMT > TMS. Si Angela et Bruno choisissaient un point sur la courbe de Pareto-efficacité entre G et H, leur situation à tous les deux s’en trouverait améliorée. ]



Un accord gagnant-gagnant en se déplaçant vers une allocation entre G et H



Le point F n’est pas Pareto-efficace car TMT > TMS. Si Angela et Bruno choisissaient un point sur la courbe de Pareto-efficacité entre G et H, leur situation à tous les deux s’en trouverait améliorée.








Le déplacement du point D (où Bruno avait tout le pouvoir de négociation et s’appropriait tous les gains à l’échange) vers le point H, où Angela est dans une meilleure situation, se fait en deux étapes distinctes.


  	
    De D à F, ce qui correspond au résultat imposé par la nouvelle législation. Ce n’était pas une situation « gagnant-gagnant » : Bruno perd au change, car sa rente économique au point F est moins importante que la rente maximale qu’il pouvait obtenir au point D. Angela bénéficie de cette nouvelle situation.

  

  	
    Une fois la loi passée, il existe plusieurs possibilités de type « gagnant-gagnant » pour Bruno et Angela. Celles-ci se trouvent sur le segment GH de la courbe de Pareto-efficacité. Par définition, il existe des alternatives possibles de type « gagnant-gagnant », car F n’est pas Pareto-efficace.

  



Bruno souhaite négocier. Il ne se satisfait pas de la proposition d’Angela du point H.


  	Bruno

  	« Avec ce nouveau contrat, ma situation n’est pas améliorée par rapport à la situation initiale créée par la loi en faveur des fermiers. »

  	Vous

  	« Mais Bruno, Angela dispose maintenant elle aussi d’un pouvoir de négociation. La loi a modifié son option de réserve, pour qu’elle ne corresponde plus à 24 heures de temps libre avec des rations de survie. Son option de réserve est maintenant l’allocation prévue par la loi au point F. Je te suggère de lui faire une contre-offre. »

  	Bruno

  	« Angela, je te laisserai travailler la terre autant d’heures que tu le désires, si en échange tu me payes un demi-boisseau de plus que EF. »



Ils se serrent la main en guise d’accord.

Maintenant qu’Angela est libre de choisir son nombre temps de travail, avec pour unique condition le paiement à Bruno d’un demi-boisseau supplémentaire, elle travaillera 8 heures, de telle sorte que TMT = TMS. Comme ce contrat se trouve entre G et H, il s’agit d’une amélioration au sens de Pareto, par rapport au point F. De plus, comme il se trouve sur la courbe de Pareto-efficacité CD, nous savons qu’il n’existe plus d’améliorations possibles au sens de Pareto. Cela est vrai pour n’importe quelle autre allocation sur GH – elles diffèrent uniquement dans la répartition des gains mutuels, certaines favorisant Angela, et d’autres Bruno. Leur situation finale à tous les deux dépendra de leur pouvoir de négociation.


  Question 5.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Sur la Figure 5.10, Angela et Bruno se trouvent à l’allocation F, où Angela reçoit 4,5 boisseaux de céréales et travaille 4 heures.

  À partir du graphique, nous pouvons conclure que :

  
    	Tous les points sur EF sont Pareto-efficaces.

    	N’importe quel point situé dans l’aire entre G, H et F serait une amélioration au sens de Pareto.

    	N’importe quel point entre G et D serait une amélioration au sens de Pareto.

    	Angela et Bruno sont tous deux indifférents entre tous les points sur GH.

  

  
    	Tout au long de EF, TMS < TMT. Les points sur EF ne sont donc pas Pareto-efficaces – il y a d’autres allocations qui permettraient d’améliorer la situation de chacun.

    	Dans l’aire GHF, Angela est sur une courbe d’indifférence plus haute que IC2, et Bruno a plus de céréales que EF, donc les deux sont dans une meilleure situation.

    	Les points sur GD sont Pareto-efficaces mais, en-dessous de G, Angela se trouve sur une courbe d’indifférence plus basse que F, et donc dans une situation moins favorable.

    	Les points sur GH sont tous Pareto-efficaces, mais Bruno et Angela ne sont pas indifférents. Bruno préfère les points plus proches de G, alors qu’Angela préfère les points plus proches de H.
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5.11 Angela et Bruno : la morale de l’histoire

Les compétences de fermière d’Angela et la propriété des terres de Bruno offrent une opportunité de gains mutuels à l’échange.

Cela est également vrai lorsque des personnes échangent directement, ou vendent et achètent, des biens contre de l’argent. Supposez que vous ayez plus de pommes que ce que vous pouvez consommer, et que votre voisin a des poires en abondance. Vous attribuez une moindre valeur aux pommes par rapport à votre voisin, et vous accordez une valeur plus importante aux poires par rapport à lui. Il est donc possible d’obtenir une amélioration au sens de Pareto en échangeant des pommes et des poires.

Lorsque des individus ayant des besoins, possessions ou talents différents se rencontrent, il y a une opportunité pour générer des gains pour chacun de ces individus. C’est la raison pour laquelle les individus se rassemblent sur des marchés, des systèmes d’échange en ligne, ou des bateaux de pirates. Les gains mutuels sont le gâteau – que nous appelons « surplus ».

Les allocations que nous observons tout au long de l’Histoire sont déterminées en grande partie par les institutions économiques, incluant les droits de propriété et le pouvoir de négociation. La Figure 5.11 résume ce que nous avons appris sur la détermination des résultats économiques – grâce aux scénarios successifs impliquant Angela et Bruno.


  	La technologie et la biologie déterminent si l’interaction peut être mutuellement bénéfique, ainsi que l’ensemble des allocations techniquement possibles (Section 5.5). Si la terre de Bruno avait une productivité si faible que le travail d’Angela ne permettait pas de produire assez pour la maintenir en vie, il n’y aurait eu aucune opportunité d’accord entre eux.

  	Pour que des allocations soient économiquement possibles, il doit y avoir des améliorations au sens de Pareto par rapport aux options de réserve de chacune des parties. Cela peut dépendre des institutions (comme les rations de survie distribuées à Angela par l’État [Section 5.7]), ou de la législation sur le temps de travail (Section 5.10).

  	Le résultat d’une interaction dépend aussi bien des préférences des individus (ce qu’ils veulent) que des institutions qui déterminent leur pouvoir de négociation (la capacité à l’obtenir), et donc la manière dont le surplus est réparti (Section 5.10).






            [image: Les déterminants fondamentaux des résultats économiques ]



Figure 5.11 
Les déterminants fondamentaux des résultats économiques.






L’histoire d’Angela et de Bruno offre trois leçons sur l’efficacité et l’équité, illustrées par la Figure 5.10, que nous allons étudier de nouveau dans les unités suivantes.


  	Lorsqu’une personne ou un groupe a le pouvoir de dicter l’allocation, à l’unique condition de ne pas mettre l’autre partie dans une position plus défavorable que son option de réserve, le parti au pouvoir va s’accaparer la totalité du surplus. S’il le fait, il n’y a aucun moyen d’améliorer la situation de l’une des parties sans dégrader celle de l’autre (point D sur le graphique). Ce résultat est donc Pareto-efficace !

  	Ceux qui considèrent leur traitement comme inéquitable ont souvent le pouvoir d’influencer le résultat via les lois et d’autres moyens politiques, pouvant leur permettre d’obtenir une répartition plus équitable à leurs yeux mais pas nécessairement Pareto-efficace (point F). Les sociétés doivent parfois faire des compromis entre des situations Pareto-efficaces mais injustes, et des situations justes mais Pareto-inefficaces.

  	S’il existe des institutions permettant aux individus de délibérer ensemble, de se mettre d’accord et de mettre en place des allocations alternatives, alors il peut être possible d’éviter ce compromis en obtenant à la fois efficacité et équité – comme le firent Angela et Bruno à travers une combinaison de lois et de négociations privées (point H).
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5.12 Mesurer les inégalités économiques

Dans notre analyse de l’interaction entre Angela et Bruno, nous avons évalué les allocations en termes d’efficacité au sens de Pareto. Nous avons vu qu’ils (ou au moins l’un d’entre eux) pouvaient améliorer leur situation en négociant pour se déplacer d’une allocation Pareto-inefficace vers une allocation située sur la courbe de Pareto-efficacité.

Mais l’autre critère important pour évaluer une allocation est l’équité. Nous savons que des allocations Pareto-efficaces peuvent être très inégales. Dans le cas d’Angela et Bruno, les inégalités résultaient directement de différences dans le pouvoir de négociation, mais également de différences dans leurs dotations initiales : c’est-à-dire ce que chacun possède avant l’interaction (leur richesse initiale). Bruno possédait la terre, alors qu’Angela ne possédait rien, sauf son temps et sa capacité à travailler. Les différences en dotations initiales, tout comme les institutions, peuvent affecter le pouvoir de négociation.

Il est facile d’évaluer la répartition entre deux personnes. Mais comment évaluer les inégalités dans de plus grands groupes ou au sein d’une société ? Un outil utile permettant de représenter et comparer les distributions de revenus ou de richesse et de montrer l’ampleur des inégalités est la courbe de Lorenz (inventée en 1905 par Max Lorenz (1876–1959), un économiste américain, lorsqu’il était encore étudiant). Elle mesure la dispersion des revenus, ou de tout autre variable, dans une population.4


	courbe de Lorenz
	Une représentation graphique de l’inégalité d’une quantité quelconque telle que la richesse ou le revenu. Les individus sont présentés par ordre croissant de la quantité détenue, et la part cumulée du total est ensuite tracée en fonction de la part cumulée de la population. Pour une égalité complète du revenu, par exemple, la courbe de Lorenz serait une ligne droite avec une pente égale à 1. La distance de la courbe à cette droite d’égalité parfaite est une mesure de l’inégalité. Voir également : coefficient de Gini.



La courbe de Lorenz représente l’ensemble de la population ordonnée sur l’axe des abscisses du plus pauvre au plus riche. La hauteur de la courbe à chaque point de l’axe des abscisses indique la fraction du revenu total reçue par la fraction de population indiquée à ce point sur l’axe des abscisses.

Pour voir comment cela fonctionne, imaginez un village dans lequel il y a 10 propriétaires terriens, chacun possédant 10 hectares, et 90 personnes travaillant la terre comme métayers mais qui ne possèdent pas la terre (comme Angela). La courbe de Lorenz est la ligne bleue de la Figure 5.12. En classant la population selon la propriété des terres, nous voyons que les premiers 90 % de la population ne possèdent rien. La courbe est donc plate. Les 10 % restants possèdent 10 hectares chacun, de sorte que la courbe est ascendante en une ligne droite jusqu’au point où 100 % des individus possèdent 100 % de la terre.




            [image: Une courbe de Lorenz pour la propriété de richesses ]



Figure 5.12 
Une courbe de Lorenz pour la propriété de richesses.






Si, à la place, chaque membre de la population possédait un hectare de terre – une égalité parfaite en termes de propriété des terres –, alors la courbe de Lorenz serait une droite à 45 degrés, indiquant que les 10 % plus pauvres de la population possèdent 10 % de la terre, et ainsi de suite (bien que, dans ce cas, chaque personne soit aussi pauvre et aussi riche que les autres).

La courbe de Lorenz nous indique à quel point une distribution s’écarte de la droite d’égalité parfaite. La Figure 5.13 montre la distribution des revenus qui aurait résulté du système de partage des gains décrit dans les articles du bateau pirate, le Royal Rover. La courbe de Lorenz est très proche de la droite à 45 degrés, montrant comment les institutions de la piraterie permettaient à des membres de l’équipage ordinaires d’avoir droit à une part importante du revenu.

Au contraire, quand les navires de la Marine royale, Favourite et Active, ont capturé le navire espagnol La Hermione, la division du butin sur les deux navires de guerre britanniques fut beaucoup moins égalitaire. Les courbes de Lorenz montrent que les membres d’équipage ordinaires ont reçu environ un quart du revenu, le reste étant alloué à un petit nombre d’officiers et au capitaine. Le navire Favourite était plus inégalitaire que le navire Active, avec une plus faible fraction du butin pour chaque membre d’équipage. Pour les standards de l’époque, les pirates étaient inhabituellement démocratiques et équitables dans leurs interactions.




            [image: La répartition du butin : les pirates et la Marine royale ]



Figure 5.13 
La répartition du butin : les pirates et la Marine royale.






Coefficient de Gini


	coefficient de Gini
	Une mesure de l’inégalité d’une quantité telle que le revenu ou la richesse, qui varie d’une valeur de zéro (il n’y a aucune inégalité) à un (si une seule personne dans l’économie obtient toute la quantité).



La courbe de Lorenz nous donne une image de la disparité des revenus au sein de la population entière, mais il pourrait être utile d’avoir une mesure simple de l’ampleur des inégalités. Vous pouvez voir que les distributions plus inégalitaires se caractérisent par une aire supérieure entre la courbe de Lorenz et la droite à 45 degrés. Le coefficient de Gini (ou ratio de Gini), nommé d’après le statisticien italien Corrado Gini (1884–1965), est calculé comme le ratio de cette aire et de l’aire du triangle sous la droite à 45 degrés.

Si chaque personne a le même revenu, de sorte qu’il n’y a pas d’inégalités, le coefficient de Gini prend la valeur de 0. Si un seul individu reçoit l’ensemble du revenu, le coefficient de Gini prend sa valeur maximale de 1. Nous pouvons calculer le Gini pour la propriété de la terre grâce à la Figure 5.14a, comme étant l’aire A, entre la courbe de Lorenz et la droite d’égalité parfaite, exprimée en proportion de l’aire (A + B), le triangle sous la droite à 45 degrés :






            [image: La courbe de Lorenz et le coefficient de Gini pour la propriété de richesses ]



Figure 5.14a 
La courbe de Lorenz et le coefficient de Gini pour la propriété de richesses.






La Figure 5.14b montre les coefficients de Gini pour chacune des courbes de Lorenz que nous avons tracées jusqu’ici.





  
    
      	Répartition
      	Gini
    

  
  
    
      	Bateau pirate Royal Rover
      	0,06
    

    
      	Navire de la Marine britannique  Active
      	0,59
    

    
      	Navire de la Marine britannique  Favourite
      	0,6
    

    
      	Le village avec des métayers et des propriétaires
      	0,9
    

  





Comparer les coefficients de Gini



Figure 5.14b 
Comparer les coefficients de Gini.






Cette méthode de calcul du coefficient de Gini n’est à proprement parler qu’une approximation. Le coefficient de Gini est plus précisément défini comme une mesure de la différence moyenne de revenus entre chaque paire d’individus dans la population, comme vous le trouverez expliqué dans l’Einstein à la fin de cette section. La méthode de calcul qui utilise l’aire donne une bonne approximation uniquement lorsque la population est suffisamment grande.

Comparer les distributions de revenus et les inégalités dans le monde


	revenu disponible
	Le revenu disponible après paiement des impôts et réception des transferts de l’État.



Afin de mesurer les inégalités de revenus au sein d’un pays, nous pouvons regarder soit le revenu marchand (l’ensemble des revenus provenant du travail salarié ou indépendant, de l’épargne et des investissements), soit le revenu disponible, qui capture mieux le niveau de vie. Le revenu disponible correspond à ce qu’un ménage peut dépenser après avoir payé les impôts et reçu les transferts (comme l’assurance chômage et les retraites) de l’État :





            [image:  ]






Dans l’Unité 1, nous avions comparé les inégalités en termes de distribution de revenus des pays en utilisant le ratio 90-10. Les courbes de Lorenz nous offrent une image plus complète de la manière dont les distributions diffèrent. La Figure 5.15 montre la distribution du revenu marchand aux Pays-Bas en 2010. Le coefficient de Gini est de 0,47. Selon cette mesure, les pays connaît plus d’inégalités que le Royal Rover, mais moins que les navires de la Marine britannique. L’analyse de la Figure 5.15 montre comment les politiques publiques de redistribution permettent une distribution plus égale du revenu disponible.
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Distribution du revenu marchand et du revenu disponible aux Pays-Bas (2010)



Figure 5.15 
Distribution du revenu marchand et du revenu disponible aux Pays-Bas (2010).






LIS. Cross National Data Center. Les calculs ont été réalisés par Stefan Thewissen (université d’Oxford) en avril 2015. Le revenu marchand (du travail et du capital) et le revenu disponible des ménages ont été standardisés, et les valeurs extrêmes retraitées.









            [image: La courbe de Lorenz pour le revenu marchand : La courbe indique que les 10 % les plus pauvres de la population (10 sur l’axe des abscisses) reçoivent seulement 0,1 % du revenu total (0,1 sur l’axe des ordonnées), et que la moitié la plus pauvre de la population reçoit moins de 20 % du revenu. ]



La courbe de Lorenz pour le revenu marchand



La courbe indique que les 10 % les plus pauvres (10 sur l’axe des abscisses) reçoivent seulement 0,1 % du revenu total (0,1 sur l’axe des ordonnées), et que la moitié la plus pauvre de la population reçoit moins de 20 % du revenu.






LIS. Cross National Data Center. Les calculs ont été réalisés par Stefan Thewissen (université d’Oxford) en avril 2015. Le revenu marchand (du travail et du capital) et le revenu disponible des ménages ont été standardisés, et les valeurs extrêmes retraitées.









            [image: Le coefficient de Gini pour le revenu marchand : Le coefficient de Gini est le ratio de l’aire A (entre la courbe pour le revenu marchand et la droite d’égalité parfaite) et de l’aire A + B (sous la droite d’égalité parfaite), qui est égal à 0,47. ]



Le coefficient de Gini pour le revenu marchand



Le coefficient de Gini est le ratio de l’aire A (entre la courbe pour le revenu marchand et la droite d’égalité parfaite) et de l’aire A + B (sous la droite d’égalité parfaite), qui est égal à 0,47.






LIS. Cross National Data Center. Les calculs ont été réalisés par Stefan Thewissen (université d’Oxford) en avril 2015. Le revenu marchand (du travail et du capital) et le revenu disponible des ménages ont été standardisés, et les valeurs extrêmes retraitées.









            [image: Revenu disponible : Les inégalités en termes de revenu disponible sont beaucoup plus faibles que les inégalités en termes de revenu marchand. Les politiques de redistribution ont un effet plus important vers le bas de la distribution. Les 10 % les plus pauvres reçoivent 4 % du revenu disponible total. ]



Revenu disponible



Les inégalités en termes de revenu disponible sont beaucoup plus faibles que les inégalités en termes de revenu marchand. Les politiques de redistribution ont un effet plus important vers le bas de la distribution. Les 10 % les plus pauvres reçoivent 4 % du revenu disponible total.






LIS. Cross National Data Center. Les calculs ont été réalisés par Stefan Thewissen (université d’Oxford) en avril 2015. Le revenu marchand (du travail et du capital) et le revenu disponible des ménages ont été standardisés, et les valeurs extrêmes retraitées.









            [image: Le coefficient de Gini pour le revenu disponible : Le coefficient de Gini pour le revenu disponible est plus faible : le ratio des aires A’ (entre la courbe de revenu disponible et la droite d’égalité parfaite) et A’ + B’ (sous la droite d’égalité parfaite) est 0,25. ]



Le coefficient de Gini pour le revenu disponible



Le coefficient de Gini pour le revenu disponible est plus faible : le ratio des aires A’ (entre la courbe de revenu disponible et la droite d’égalité parfaite) et A’ + B’ (sous la droite d’égalité parfaite) est 0,25.








Remarquez qu’aux Pays-Bas, près d’un cinquième des ménages ont un revenu marchand proche de zéro, mais que la plupart ont néanmoins un revenu disponible suffisant pour survivre, voire vivre confortablement : les 20 % les plus pauvres reçoivent environ 10 % de l’ensemble du revenu disponible.

Il existe de nombreuses manières de mesurer les inégalités de revenus, en plus du coefficient de Gini et du ratio 90-10, mais ces deux mesures sont les plus fréquemment utilisées. La Figure 5.16 compare les coefficients de Gini pour le revenu disponible et le revenu marchand d’un grand nombre de pays, ordonnés selon leur degré d’inégalités en termes de revenu marchand, du moins inégalitaire à gauche au plus égalitaire à droite. La raison principale pour les différences importantes observées entre les pays en termes d’inégalités de revenu disponible réside dans la capacité des États à imposer les familles les plus riches pour redistribuer aux plus pauvres.

Notez que :


  	les différences entre pays en termes d’inégalités de revenu disponible (le haut des barres les plus basses) sont bien plus importantes que les différences en termes d’inégalités de revenu marchand (le haut des barres les plus hautes) ;

  	les États-Unis et la Grande-Bretagne font partie des pays riches les plus inégalitaires ;

  	les quelques pays à faible revenu ou intermédiaire pour lesquels des données sont disponibles sont encore plus inégalitaires en termes de revenu disponible que les États-Unis, mais…

  	… (à l’exception de l’Afrique du Sud), ce phénomène est surtout le résultat d’une redistribution limitée des riches vers les pauvres, plutôt que d’inégalités très importantes en termes de revenu marchand.



Dans l’Unité 19 (Inégalités), nous étudierons de manière plus détaillée les politiques publiques de redistribution.




            [image: Inégalités de revenu marchand et de revenu disponible dans le monde : Inégalités de revenu marchand et de revenu disponible dans le monde ]



Inégalités de revenu marchand et de revenu disponible dans le monde



Figure 5.16 
Inégalités de revenu marchand et de revenu disponible dans le monde.





        
                    
                        
                                Voir une autre visualisation de ces données sur OWiD
                        
                    

        


LIS. Cross National Data Center. Les calculs ont été réalisés par Stefan Thewissen (université d’Oxford) en avril 2015.







  Question 5.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 5.15 présente la courbe de Lorenz pour le revenu marchand aux Pays-Bas en 2010.

  Parmi les affirmations suivantes, laquelle est correcte ?

  
    	Si l’aire A augmente, les inégalités de revenus diminuent.

    	Le coefficient de Gini peut être calculé comme la proportion de l’aire A par rapport à l’aire A + B.

    	Les pays avec des coefficients de Gini moins élevés ont des distributions de revenus moins égales.

    	Le coefficient de Gini prend la valeur de 1 quand tout le monde a le même revenu.

  

  
    	Si l’aire A augmente, alors les inégalités (mesurées par le coefficient de Gini) augmentent.

    	Cette méthode peut être utilisée lorsqu’il y a une population importante, par exemple pour un pays entier comme les Pays-Bas.

    	Les pays avec des coefficients de Gini plus faibles ont de plus faibles inégalités (selon cette mesure), et donc une distribution des revenus plus égale.

    	Le coefficient prend la valeur zéro quand tous les individus ont le même revenu (la courbe de Lorenz est sur la ligne de parfaite égalité).

  




  Exercice 5.9 Comparer des distributions de richesses

  Le tableau présente trois distributions alternatives de propriété de la terre dans un village de 100 personnes avec 100 hectares de terre. Tracez les courbes de Lorenz pour chaque cas. Pour les cas I et III, calculez le Gini. Pour le cas II, montrez sur le graphique de la courbe de Lorenz comment le coefficient de Gini peut être calculé.

  
    
      
        	I
        	80 personnes ne possèdent rien
        	20 personnes possèdent 5 hectares chacune
        	 
      

      
        	II
        	40 personnes ne possèdent rien
        	40 personnes possèdent 1 hectare chacune
        	20 personnes possèdent 3 hectares chacune
      

      
        	III
        	100 personnes possèdent 1 hectare chacune
        	 
        	 
      

    
  




  Einstein Les inégalités comme différences entre les individus

  Le coefficient de Gini est une mesure des inégalités, précisément défini comme :

  

  Pour calculer g, vous avez besoin de connaître le revenu de chaque individu dans la population.

  
    	Trouvez la différence de revenus pour chaque paire possible d’individus dans la population.

    	Prenez la moyenne de ces différences.

    	Divisez ce nombre par le revenu moyen de la population, afin d’obtenir la différence moyenne relative.

    	g = différence moyenne relative divisée par deux.

  

  Exemples :

  Il n’y a que deux individus dans la population, et l’un reçoit l’ensemble des revenus. Supposez que leurs revenus soient 0 et 1.

  
    	La différence entre les revenus de cette paire = 1.

    	Étant donné qu’il n’y a qu’une paire, il s’agit de la différence moyenne.

    	Le revenu moyen est 0,5, donc la différence moyenne relative = 1/0,5 = 2.

    	g = 2/2 = 1 (inégalité parfaite, comme nous pouvions nous y attendre).

  

  Deux personnes partagent un gâteau : l’une obtient 20 %, l’autre 80 %.

  
    	La différence est 60 % (0,60).

    	Il s’agit de la différence moyenne (comme auparavant, il n’y a que deux revenus).

    	Le revenu moyen est 50 %, ou 0,50. La différence moyenne relative est 0,6/0,5 = 1,20.

    	g = 0,60.

  

  Le coefficient de Gini mesure le degré d’inégalité des parts. En guise d’exercice, confirmez que si la taille de la plus petite part est σ, g = 1 − 2σ.

  Il y a trois individus, et l’un reçoit l’intégralité du revenu, soit 1.

  
    	Les différences pour les trois paires possibles sont 1, 1 et 0.

    	Différence moyenne = 2/3.

    	Différence moyenne relative = (2/3)/(1/3) = 2.

    	Coefficient de Gini = g = 2/2 = 1.

  

  Approximer le coefficient de Gini en utilisant la courbe de Lorenz

  Si la population est grande, nous pouvons obtenir une bonne approximation du coefficient de Gini en utilisant les aires du graphique de Lorenz : g ≈ A/(A + B).

  Cependant, avec un petit nombre d’individus, cette approximation manque de précision.

  Vous pouvez le vérifier si vous pensez au cas d’« inégalité parfaite », où un individu reçoit 100 % du revenu. Le vrai coefficient de Gini est 1, quelle que soit la taille de la population (nous l’avons calculé pour une population de 2 et de 3 individus dans les exemples ci-dessus). La courbe de Lorenz est horizontale de zéro jusqu’au dernier individu, puis grimpe à 100 %. Essayez de tracer les courbes de Lorenz lorsque la taille de la population, N, est 2, 3, 10 et 20.

  
    	Quand N = 2, A/(A + B) = 0,5, soit une très mauvaise approximation de la vraie valeur, g = 1.

    	Quand N est grand, l’aire A n’est pas aussi grande que l’aire A + B, mais le ratio est presque 1.

  

  Il existe une formule permettant de calculer le coefficient de Gini correct à partir du diagramme de Lorenz :

  

  (Vérifiez que cela fonctionne en cas d’inégalité parfaite lorsque N = 2.)
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5.13 Une politique pour redistribuer le surplus et augmenter l’efficacité

Angela et Bruno vivent dans le monde hypothétique d’un modèle économique. Toutefois, des fermiers et propriétaires terriens bien réels sont confrontés aux mêmes problèmes.

Dans l’État indien du Bengale-Occidental, ayant une population supérieure à celle de l’Allemagne, nombreux sont les fermiers travaillant comme métayers (bargadars en bengali) qui louent la terre à des propriétaires terriens et leur donnent en échange une partie de leurs récoltes.

Les arrangements contractuels traditionnels dans ce vaste État variaient très peu d’un village à l’autre ; presque tous les bargadars donnaient la moitié de leurs récoltes au propriétaire terrien lors de la récolte. Ce fut la norme depuis le 18e siècle au moins.

Cependant, comme Angela, dans la seconde moitié du 20e siècle, beaucoup se sont mis à penser que cet arrangement était inéquitable en raison des niveaux extrêmes de pauvreté parmi les bargadars. En 1973, 73 % de la population rurale vivait sous le seuil de pauvreté, l’un des taux de pauvreté les plus élevés d’Inde. En 1978, le Front de gauche nouvellement élu au gouvernement du Bengale-Occidental adopta de nouvelles lois, intitulées « Opération Barga ».

Celles-ci stipulaient que :


  	les bargadars pouvaient garder jusqu’aux trois quarts de leurs récoltesa ;

  	les bargadars étaient protégés contre les expulsions par les propriétaires, tant qu’ils payaient le quota de 25 %.



Ces deux dispositions de l’Opération Barga étaient présentées comme un moyen d’augmenter la production. Il y avait en effet des raisons de croire que la taille du gâteau allait augmenter, ainsi que les revenus des fermiers.


  	Les bargadars avaient une incitation plus grande à travailler dur et bien : en gardant une part plus importante de la récolte, ils étaient mieux récompensés s’ils réussissaient à cultiver davantage.

  	Les bargadars étaient incités à investir dans l’amélioration de la terre : ils étaient confiants sur le fait qu’ils pourraient continuer à cultiver la même parcelle à l’avenir, et qu’ils seraient récompensés pour leur investissement.



En conséquence, le Bengale-Occidental a connu une hausse considérable de la production agricole par unité de terrain, ainsi qu’une hausse du revenu des fermiers. En comparant la production des fermes avant et après l’entrée en vigueur de l’Opération Barga, les économistes ont conclu à une augmentation de la motivation au travail et de l’investissement. Une étude suggère qu’environ 28 % de la croissance de la productivité agricole observée par la suite dans la région serait due à l’Opération Barga. L’autonomisation des bargadars a également eu des effets d’entraînement positifs, en incitant les gouvernements locaux à être plus à l’écoute des besoins des fermiers pauvres.5

Efficacité et équité

L’Opération Barga a ensuite été citée par la Banque mondiale comme un exemple de bonne politique pour le développement économique.6

La Figure 5.17 résume les concepts développés dans cette unité que nous pouvons utiliser pour juger l’impact d’une politique économique. Ayant collecté assez de données pour décrire l’allocation résultant, nous nous demandons : est-ce Pareto-efficace, et juste ? Est-elle meilleure que l’allocation originale, selon ces deux critères ?
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Efficacité et équité



Figure 5.17 
Efficacité et équité.






Les données montrant que l’Opération Barga a augmenté les revenus indiquent que la taille du gâteau était plus grande et que les pauvres ont obtenu une part plus importante.

En principe, l’augmentation de la taille du gâteau signifie qu’il pouvait y avoir des gains mutuels grâce à la réforme, améliorant à la fois la situation des fermiers et des propriétaires terriens.

Cependant, le changement observé dans l’allocation n’a pas constitué une amélioration au sens de Pareto. Les revenus de certains propriétaires terriens ont chuté à la suite de la baisse de leur part de la récolte. Néanmoins, en considérant la hausse des revenus des individus les plus pauvres du Bengale-Occidental, nous pourrions considérer que l’Opération Barga était équitable. Beaucoup de personnes devaient penser ainsi au Bengale-Occidental, puisqu’elles ont continué à voter pour l’alliance du Front de gauche, qui est resté au pouvoir de 1977 à 2011.

Nous n’avons pas d’informations détaillées sur l’Opération Barga, mais nous pouvons illustrer les effets de la réforme agraire sur la répartition des revenus dans le village hypothétique de la section précédente, avec 90 métayers et 10 propriétaires terriens. La Figure 5.18 présente les courbes de Lorenz. Initialement, les fermiers paient un loyer aux propriétaires terriens correspondant à 50 % de leur récolte. L’Opération Barga a augmenté la part de la récolte revenant aux fermiers à 75 %, rapprochant la courbe de Lorenz de la droite des 45 degrés. Le coefficient de Gini du revenu a donc été réduit, de 0,4 (comparable à celui des États-Unis) à 0,15 (bien inférieur à celui du pays riche le plus égalitaire, comme le Danemark). La rubrique Einstein à la fin de cette section vous montre comment le coefficient de Gini dépend de la proportion des fermiers dans la population et de la part de la récolte à laquelle ils peuvent prétendre.
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Négocier en pratique : comment une réforme agraire au Bengale-Occidental a réduit le coefficient de Gini



Figure 5.18 
Négocier en pratique : comment une réforme agraire au Bengale-Occidental a réduit le coefficient de Gini.







  Einstein La courbe de Lorenz et le coefficient de Gini dans une économie divisée en classes avec une population de grande taille

  Imaginez une population de 100 individus, dont une fraction n réalise la production, le reste étant constitué d’employeurs (ou de propriétaires terriens, ou d’autres personnes ayant un droit sur le revenu sans être producteurs).

  Prenez comme exemple les fermiers et producteurs terriens du texte (au Bengale-Occidental). Chacun de ces n × 100 fermiers produit q et reçoit une fraction s de cette production ; chaque fermier a donc un revenu sq. Les (1 − n) × 100 employeurs reçoivent, eux, un revenu de (1 − s)q.

  Le graphique ci-dessous présente la courbe de Lorenz et la droite d’égalité parfaite, comme dans la Figure 5.18 du texte.

  


            [image: La courbe de Lorenz et la droite d’égalité parfaite. ]



Figure 5.19 
La courbe de Lorenz et la droite d’égalité parfaite.






  La pente de la droite séparant l’aire A de B1 est s/n (la fraction de la production totale que chaque fermier reçoit), et la pente de la droite séparant l’aire A de B3 est (1 − s)/(1 − n), la fraction de la production totale que chaque propriétaire terrien reçoit. Nous pouvons obtenir une approximation du coefficient de Gini par l’expression A/(A + B), avec sur le graphique, B = B1 + B2 + B3.

  Nous pouvons donc exprimer le coefficient de Gini en fonction des triangles et du rectangle du graphique. Pour voir comment, notez que l’aire du carré entier est 1, tandis que l’aire (A+B) sous la droite d’égalité parfaite est 1/2. L’aire A est (1/2) − B. Nous pouvons donc écrire le coefficient de Gini comme

  

  À partir du graphique, nous observons que

  

  donc,

  

  Cela signifie que le coefficient de Gini dans ce cas simple est la fraction de la population totale impliquée dans la production (les fermiers) moins la fraction de la production qu’ils reçoivent comme revenu.

  Dans ce modèle d’économie, les inégalités vont augmenter si :

  
    	la proportion de producteurs dans l’économie augmente, mais que la part totale du revenu qu’ils obtiennent ne change pas. Cela pourrait être le cas si certains propriétaires terriens devenaient fermiers, chacun recevant une part s de leur production ;

    	la part de la récolte reçue par les producteurs diminue.

  



5.14 Conclusion

Les interactions économiques sont régies par des institutions qui spécifient les règles du jeu. Pour comprendre les résultats possibles, nous commençons par regarder quelles sont les allocations techniquement possibles, en prenant en compte les limites imposées par la biologie et la technologie. Ensuite, si la participation est volontaire, nous cherchons les allocations économiquement possibles : celles qui peuvent apporter des gains mutuels (un surplus), et donc une amélioration au sens de Pareto par rapport aux positions de réserve des parties impliquées dans l’échange.

Savoir quelle allocation possible sera réalisée dépend du pouvoir de négociation de chacune des parties, qui détermine comment le surplus sera partagé, qui dépend à son tour des institutions gouvernant l’interaction. Nous pouvons évaluer et comparer des allocations en utilisant deux critères importants pour juger les interactions économiques : l’équité et l’efficacité au sens de Pareto.


  Concepts introduits dans l’Unité 5

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Institutions

    	Pouvoir

    	Pouvoir de négociation

    	Allocation

    	Critère de Pareto, domination au sens de Pareto et amélioration au sens de Pareto

    	Pareto-efficacité

    	Courbe de Pareto-efficacité

    	Concepts d’équité sur le fond et procédurale

    	Rente économique (par rapport au loyer versé pour la terre)

    	Surplus total

    	Courbe de Lorenz et coefficient de Gini
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Unité 7 L’entreprise et ses clients

Thèmes et unités thématiques
	                        21: Innovation            
	                        22: Politique et politiques publiques            



Comment une entreprise maximisant son profit et produisant un bien ou service différencié interagit avec ses clients.


  	Les entreprises produisant des produits différenciés choisissent le prix et la quantité à produire afin de maximiser leurs profits, en tenant compte de la courbe de demande du produit et de la fonction de coût.

  	Les avantages en matière de technologies et de coûts générés par la production à grande échelle favorisent les grandes entreprises.

  	La réponse des consommateurs à une variation de prix est mesurée par l’élasticité de la demande, qui affecte le prix et la marge bénéficiaire de l’entreprise.

  	Les gains à l’échange sont répartis entre les consommateurs et les propriétaires de l’entreprise, mais des prix supérieurs au coût marginal entraînent une défaillance du marché et une perte sèche.

  	Les entreprises peuvent augmenter leurs profits en se spécialisant en termes de production et en utilisant la publicité. Celles ayant moins de concurrents peuvent obtenir une marge bénéficiaire plus élevée et des rentes de monopole.

  	Les décideurs politiques utilisent les élasticités de la demande pour concevoir les politiques fiscales et réduisent le pouvoir de marché des entreprises grâce aux politiques de concurrence.



Dans Small is Beautiful, publié en 1973, Ernst F. Schumacher prône la production individuelle et collective à petite échelle, dans un système économique conçu pour mettre l’accent sur le bonheur plutôt que sur le profit.1 L’année de publication de ce livre, les entreprises Intel et FedEx n’employaient que quelques milliers de personnes chacune aux États-Unis. Quarante ans plus tard, Intel emploie environ 108 000 personnes et FedEx plus de 300 000. En 1973, Walmart comptait seulement 3 500 employés. En 2016, l’entreprise employait 2,3 millions de personnes.

La plupart des entreprises sont beaucoup plus petites que celles-ci, mais dans tous les pays riches, la plupart des gens travaillent pour de grandes entreprises. Aux États-Unis, 52 % des employés du secteur privé travaillent dans des entreprises d’au moins 500 salariés. Les entreprises se développent, parce que leurs propriétaires peuvent gagner plus lorsque la taille de leurs entreprises augmente et les personnes ayant de l’argent à investir obtiennent des rendements plus élevés en acquérant des actions émises par de grandes entreprises. Les salariés des grandes entreprises sont aussi mieux payés. La Figure 7.1 montre la croissance de quelques entreprises américaines très prospères.
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Taille des entreprises aux États-Unis : nombre de salariés (1900–2006)



Figure 7.1 
Taille des entreprises aux États-Unis : nombre de salariés (1900–2006).





        
                    
                        
                                Voir ces données sur OWiD
                        
                    

        


Luttmer, Erzo G. J. 2011. ‘On the Mechanics of Firm Growth.’ The Review of Economic Studies 78 (3): 1042–68.







  Jack Cohen, le fondateur de Tesco, a débuté sa carrière dans le monde des affaires comme négociant sur un marché ambulant de l’East End à Londres. Les négociants se rassemblaient chaque jour au petit matin et, le signal donné, couraient rejoindre leur stand préféré. Cohen maîtrisait comme personne la technique de jeter sa casquette pour se positionner sur le stand le plus en vue. Les premiers magasins Tesco imitaient les stands du marché, sans portes. Dans les années 1950, Cohen a commencé à ouvrir des supermarchés sur le modèle américain et s’est rapidement adapté à ce nouveau type d’exploitation. Tesco est devenu le leader du marché britannique en 1995 et emploie aujourd’hui plus d’un demi-million de personnes en Europe et en Asie.

  Aujourd’hui, la stratégie de fixation des prix de Tesco vise tous les segments du marché, en labellisant certains produits de sa propre marque comme étant de qualité supérieure et d’autres, d’un bon rapport qualité-prix. Le programme Money de la BBC a ainsi résumé les trois commandements de Tesco : « être partout », « vendre de tout », et « vendre à tout le monde ».



Quelles stratégies les entreprises peuvent-elles utiliser pour prospérer et croître de la même manière que celles de la Figure 7.1 ? L’histoire du distributeur Tesco, fondé en 1919 par Jack Cohen, apporte un élément de réponse.

« Faites de grandes piles et vendez à bas prix », telle était la devise de Jack Cohen. Il débuta sa carrière en 1919 comme négociant ambulant dans le quartier de l’East End de Londres et ouvrit son premier magasin dix ans plus tard. Aujourd’hui, au Royaume-Uni, sur 9 £ dépensés dans un magasin, 1 £ l’est dans un magasin Tesco. L’entreprise s’est aussi développée à l’international dans les années 1990. En 2014, les profits de Tesco étaient supérieurs à ceux de tout autre distributeur au monde, à l’exception de Walmart. Maintenir des prix bas, comme le recommandait Cohen, est l’une des stratégies possibles pour une entreprise cherchant à maximiser ses profits. Même si le profit réalisé sur chaque article est faible, le prix bas peut attirer un nombre si important de clients que le profit total est finalement élevé.

D’autres entreprises adoptent des stratégies plus ou moins différentes. Apple fixe des prix élevés pour ses iPhone et iPad afin d’augmenter ses profits, plutôt que de baisser les prix pour toucher plus de clients. Par exemple, entre avril 2010 et mars 2012, le profit unitaire réalisé sur la vente des iPhone d’Apple représentait entre 49 et 58 % du prix. À la même période, le profit unitaire de Tesco se situait entre 6 et 6,5 %.

Le succès d’une entreprise ne dépend pas seulement de la détermination du bon prix. Le choix du produit et sa capacité à attirer les clients, à produire à moindres coûts en proposant une qualité supérieure à celle de la concurrence importent tout autant. Elle doit aussi être en mesure de recruter et de garder les salariés qui rendent possibles toutes ces choses.

La Figure 7.2 illustre les décisions clés que doit prendre une entreprise. Dans cette unité, nous nous concentrerons en particulier sur la façon dont une entreprise détermine le prix d’un produit et la quantité à produire. Cela dépend de la demande qui lui est adressée, c’est-à-dire de la disposition des clients potentiels à payer pour le produit, et des coûts de production.

La demande pour un produit dépendra de son prix, et les coûts de production peuvent dépendre du nombre d’unités produites. Mais une entreprise peut activement influencer à la fois la demande et les coûts, par d’autres moyens que les prix et les quantités. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 2, l’innovation peut conduire à la mise sur le marché de produits nouveaux et attrayants ou à la baisse des coûts de production. Lorsque l’entreprise parvient à innover, elle peut en tirer des rentes, au moins dans le court terme, jusqu’à ce que ses concurrents la rattrapent. D’autres innovations peuvent alors être nécessaires pour rester en tête. La publicité peut stimuler la demande. Aussi, comme nous l’avons vu dans l’Unité 6, l’entreprise détermine les salaires, qui représentent une part importante de ses coûts. Comme nous le verrons dans les unités à venir, l’entreprise dépense également de l’argent pour influencer la fiscalité et les réglementations environnementales, afin de diminuer ses coûts de production.
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Les décisions d’une entreprise



Figure 7.2 
Les décisions d’une entreprise.






7.1 Les céréales du petit déjeuner : choix du prix


	courbe de demande
	La courbe qui donne la quantité que les consommateurs achètent à chaque prix possible.



Afin de fixer un prix, une entreprise a besoin d’informations concernant la demande, notamment le nombre de clients potentiels prêts à payer pour son produit. La Figure 7.3 montre la courbe de demande pour les Cheerios pomme-cannelle, des céréales de petit déjeuner prêtes à consommer lancées par l’entreprise General Mills en 1989. En 1996, l’économiste Jerry Hausman utilisa des données sur les ventes hebdomadaires de céréales de petit déjeuner dans les villes américaines pour estimer la manière dont la quantité hebdomadaire de céréales que sont prêts à acheter les consommateurs dans une ville moyenne varierait en fonction du prix par livre (1 kg correspondant à 2,2 livres). Par exemple, vous pouvez voir sur la Figure 7.3 que, si le prix était fixé à 3 $, les consommateurs demanderaient 25 000 livres de Cheerios pomme-cannelle. Pour la plupart des produits, plus le prix est faible, plus les consommateurs sont nombreux à l’acheter.


  Comment les économistes apprennent des données Estimation des courbes de demande à partir d’enquêtes

  Jerry Hausman a utilisé des données sur les dépenses de céréales pour estimer la courbe de demande des Cheerios pomme-cannelle. Une autre méthode, particulièrement utile pour les entreprises qui lancent des produits complètement nouveaux, est de recourir à une enquête auprès des consommateurs. Supposez que vous deviez évaluer la demande potentielle pour le tourisme spatial. Vous pouvez essayer de poser la question suivante à des consommateurs potentiels :

  « Combien seriez-vous prêt(e) à payer pour un vol de dix minutes dans l’espace ? »

  Néanmoins, ils pourraient avoir du mal à se décider, voire pire, mentir s’ils pensent que leur réponse influencera le prix final. Une meilleure manière de trouver leur disposition réelle à payer pourrait être de demander :

  « Seriez-vous prêt(e) à payer 1 000 $ pour un vol de dix minutes dans l’espace ? »

  Cela a été fait en 2011 et nous connaissons donc maintenant la demande des consommateurs pour les vols spatiaux.2

  Que le produit considéré soit des céréales ou un vol dans l’espace, la méthode est la même. Si vous faites varier les prix dans la question et que vous interrogez un grand nombre de consommateurs, vous serez en mesure d’estimer la proportion de personnes prêtes à payer pour chaque niveau de prix. Ce faisant, vous pouvez estimer l’ensemble de la courbe de demande.
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Estimation de la demande pour les Cheerios pomme-cannelle



Figure 7.3 
Estimation de la demande pour les Cheerios pomme-cannelle.






Adaptée de la Figure 5.2 de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’.. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.






Si vous étiez le(la) dirigeant(e) de General Mills, comment choisiriez-vous le prix des Cheerios pomme-cannelle et quelle quantité produiriez-vous ?

Vous devez prendre en compte la manière dont cette décision affectera vos profits (la différence entre les recettes de la vente et les coûts de production). Supposons que le coût unitaire (le coût de production de chaque livre de céréales) des Cheerios pomme-cannelle soit de 2 $. Afin de maximiser votre profit, vous devriez produire la quantité exacte que vous vous attendez à vendre, et pas plus. Les recettes, coûts et profits sont donnés par :



Nous avons donc une formule pour le profit :



En utilisant cette formule, vous pouvez calculer le profit associé à n’importe quel choix de prix et de quantité et tracer des courbes d’isoprofit, comme sur la Figure 7.4. À l’instar des courbes d’indifférence, qui joignent des points indiquant un même niveau d’utilité, les courbes d’isoprofit joignent des points indiquant un même niveau de profit total. Nous pouvons interpréter les courbes d’isoprofit comme les courbes d’indifférence de l’entreprise : l’entreprise est indifférente entre les combinaisons de prix et quantité qui génèrent le même profit.
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Courbes d’isoprofit pour la production de Cheerios pomme-cannelle. Note : les données d’isoprofit sont présentées à des fins uniquement illustratives et ne reflètent pas la vraie rentabilité du produit



Figure 7.4 
Courbes d’isoprofit pour la production de Cheerios pomme-cannelle. Note : les données d’isoprofit sont présentées à des fins uniquement illustratives et ne reflètent pas la vraie rentabilité du produit.









            [image: Courbes d’isoprofit : Ce graphique montre plusieurs courbes d’isoprofit pour les Cheerios. ]



Courbes d’isoprofit



Ce graphique montre plusieurs courbes d’isoprofit pour les Cheerios.









            [image: Courbe d’isoprofit : 60 000 $ : Vous pourriez obtenir des profits de 60 000 $ en vendant 60 000 livres au prix de 3 $, ou 20 000 livres à 5 $, ou 10 000 livres à 8 $, et ainsi de suite. La courbe indique toutes les manières possibles d’obtenir des profits de 60 000 $. ]



Courbe d’isoprofit : 60 000 $



Vous pourriez obtenir des profits de 60 000 $ en vendant 60 000 livres au prix de 3 $, ou 20 000 livres à 5 $, ou 10 000 livres à 8 $, et ainsi de suite. La courbe indique toutes les manières possibles d’obtenir des profits de 60 000 $.









            [image: Courbe d’isoprofit : 34 000 $ : La courbe d’isoprofit de 34 000 $ indique toutes les combinaisons de P et Q pour lesquelles les profits sont égaux à 34 000 $. ]



Courbe d’isoprofit : 34 000 $



La courbe d’isoprofit de 34 000 $ indique toutes les combinaisons de P et Q pour lesquelles les profits sont égaux à 34 000 $.









            [image: Courbe d’isoprofit : 23 000 $ : Plus les courbes d’isoprofit sont proches de l’origine, plus elles correspondent à un niveau de profits faible. ]



Courbe d’isoprofit : 23 000 $



Plus les courbes d’isoprofit sont proches de l’origine, plus elles correspondent à un niveau de profits faible.









            [image: Courbe d’isoprofit : 10 000 $ : Le coût de chaque livre de Cheerios est 2 $, de sorte que profit = (P − 2) × Q. Cela signifie que les courbes d’isoprofit sont descendantes. Afin de réaliser un profit de 10 000 $, P doit être très élevé si Q est inférieur à 8 000. Cependant, si Q = 80 000, vous pourriez réaliser ce niveau de profit avec un P faible. ]



Courbe d’isoprofit : 10 000 $



Le coût de chaque livre de Cheerios est 2 $, de sorte que profit = (P − 2) × Q. Cela signifie que les courbes d’isoprofit sont descendantes. Afin de réaliser un profit de 10 000 $, P doit être très élevé si Q est inférieur à 8 000. Cependant, si Q = 80 000, vous pourriez réaliser ce niveau de profit avec un P faible.









            [image: Zéro profit : La droite horizontale indique les choix de prix et quantité pour lesquels le profit est nul : si vous fixez le prix à 2 $, vous vendriez chaque livre de céréales exactement au prix qu’elle vous coûte à produire. ]



Zéro profit



La  droite horizontale indique les choix de prix et quantité pour lesquels le profit est nul : si vous fixez le prix à 2 $, vous vendriez chaque livre de céréales exactement au prix qu’elle vous coûte à produire.









  Question 7.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le coût de production d’une entreprise est de 12 £ par unité produite. Si P est le prix du bien produit et Q le nombre d’unités produites, laquelle de ces propositions est correcte ?

  
    	Le point (Q ; P) = (2 000 ; 20) se trouve sur la courbe d’isoprofit représentant un niveau de profits de 20 000 £.

    	Le point (Q ; P) = (2 000 ; 20) se trouve sur une courbe d’isoprofit plus basse que le point (Q ; P) = (1 200 ; 24).

    	Les points (Q ; P) = (2 000 ; 20) et (4 000 ; 16) se trouvent sur la même courbe d’isoprofit.

    	Le point (Q ; P) = (5 000 ; 12) ne se trouve sur aucune courbe d’isoprofit.

  

  
    	Au point (Q ; P) = (2 000 ; 20), profits = (20 - 12) × 2 000 = 16 000 £.

    	Au point (Q ; P) = (1 200 ; 24), profits = (24 - 12) × 1 200 = 14 400 £. Au point (Q ; P) = (2000 ; 20), profits = (20 - 12) × 2 000 = 16 000 £. (2000 ; 20) est donc sur une courbe d’isoprofit plus élevée.

    	Au point (Q ; P) = (2 000 ; 20), profits = (20 - 12) × 2 000 = 16 000 £. Au point (Q ; P) = (4 000 ; 16), profits = (16 - 12) × 4 000 = 16 000 £. Ces deux points se trouvent donc sur la même courbe d’isoprofit.

    	Au point P = 12, l’entreprise ne fait pas de profits. (5 000 ; 12) se trouvera donc sur la courbe d’isoprofit horizontale représentant un profit nul.

  




  Question 7.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Soit une entreprise dont le coût unitaire (le coût associé à la production d’une unité) est le même pour chaque niveau de production. Parmi les propositions suivantes, lesquelles sont correctes ?

  
    	Chaque courbe d’isoprofit représente le profit de l’entreprise pour différents niveaux de production, en gardant constant le prix de vente.

    	Les courbes d’isoprofit peuvent être ascendantes lorsque le niveau de profits est élevé.

    	Chaque combinaison prix-quantité se trouve sur une courbe d’isoprofit.

    	Les courbes d’isoprofit sont descendantes lorsque le prix est supérieur au coût unitaire.

  

  
    	Une courbe d’isoprofit joint toutes les combinaisons prix-quantité pour lesquelles le profit de l’entreprise est le même.

    	Si les profits sont élevés, le prix doit être supérieur au coût unitaire. Dans ce cas, si la quantité produite augmente, le prix doit être réduit afin de conserver un niveau de profits constant. Les courbes d’isoprofit doivent donc être descendantes.

    	Vous pouvez calculer le niveau de profit pour n’importe quelle combinaison de prix et de quantité, et tracer une courbe d’isoprofit passant par ce point en trouvant tous les autres points correspondant au même niveau de profits.

    	Si le prix est supérieur au coût unitaire, alors le prix doit être diminué lorsque la quantité produite augmente afin de conserver un niveau de profits constant. La courbe d’isoprofit est donc descendante.

  



Pour obtenir des profits élevés, vous souhaiteriez que le prix et la quantité soient tous deux aussi élevés que possible, mais vous êtes contraint(e) par la courbe de demande. Si vous choisissez un prix élevé, vous ne pourrez vendre qu’une faible quantité. À l’inverse, si vous voulez vendre en grande quantité, il vous faudra choisir un prix faible.

La courbe de demande détermine ce qui est réalisable. La Figure 7.5a présente sur un même graphique les courbes d’isoprofit et de demande. Vous faites face à un problème similaire à celui d’Alexei, l’étudiant de l’Unité 3 qui voulait choisir le point dans son ensemble des possibles où son utilité était maximisée. Vous voulez choisir une combinaison possible de prix et quantité qui vous permette de maximiser votre profit.
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Figure 7.5a 
Choix du prix et de la quantité maximisant les profits pour les Cheerios pomme-cannelle.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.
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Choix maximisant les profits



Le dirigeant de l’entreprise voudrait choisir une combinaison de P et Q sur la courbe d’isoprofit la plus élevée possible dans l’ensemble des possibles.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.









            [image: Profit nul : La droite horizontale montre le choix du prix et de la quantité pour lesquels le profit est nul : si vous fixiez un prix de 2 $, vous vendriez chaque livre de céréales à un prix égalant son coût. ]



Profit nul



La droite horizontale montre le choix du prix et de la quantité pour lesquels le profit est nul : si vous fixiez un prix de 2 $, vous vendriez chaque livre de céréales à un prix égalant son coût.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.









            [image: Choix maximixant les profits : Le dirigeant choisirait un prix et une quantité correspondant à un point de la courbe de demande. Tout point en dessous de la courbe de demande serait possible, comme vendre 8 000 livres de céréales à un prix de 3 $, mais vous feriez davantage de profits en augmentant le prix. ]



Choix maximixant les profits



Le dirigeant choisirait un prix et une quantité correspondant à un point de la courbe de demande. Tout point en dessous de la courbe de demande serait possible, comme vendre 8 000 livres de céréales à un prix de 3 $, mais vous feriez davantage de profits en augmentant le prix.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.









            [image: Profit maximisé en E : Vous atteignez la courbe d’isoprofit la plus élevée possible tout en restant dans l’ensemble des possibles, en choisissant le point E, où la courbe de demande est tangente à une courbe d’isoprofit. Le dirigeant devrait choisir P = 4,40 $ et Q = 14 000 livres. ]



Profit maximisé en E



Vous atteigniez la courbe d’isoprofit réalisable la plus élevée en choisissant le point E, là où la courbe de demande est tangente à la courbe d’isoprofit. Le dirigeant choisirait alors P = 4,40 $ et Q = 14 000 pounds.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.








Votre meilleure stratégie consiste à choisir le point E sur la Figure 7.5a, correspondant à la production de 14 000 livres de céréales et à la vente au prix unitaire de 4,40 $, ce qui donnerait un profit de 34 000 $. Comme dans le cas d’Alexei dans l’Unité 3, la combinaison optimale de prix et de quantité implique un arbitrage entre deux compromis. Ici, nous avons fait l’hypothèse qu’en tant que dirigeant, vous vous souciez davantage du profit que d’une combinaison particulière du prix et de la quantité.


	taux marginal de substitution (TMS)
	Le compromis qu’une personne est prête à faire entre deux biens. En tout point, c’est la pente de la courbe d’indifférence. Voir également : taux marginal de transformation.
	taux marginal de transformation (TMT)
	La quantité d’un bien qui doit être sacrifiée afin d’obtenir une unité additionnelle d’un autre bien. En tout point, il correspond à la pente de la frontière des possibles. Voir également : taux marginal de substitution.




  	La courbe d’isoprofit est votre courbe d’indifférence et sa pente à n’importe quel point représente le compromis que vous désirez faire entre P et Q — votre TMS. Vous êtes prêt(e) à accepter une quantité plus faible contre un prix plus élevé si vous obtenez le même niveau de profits.

  	La pente de la courbe de demande correspond au compromis que vous êtes contraint(e) de faire — votre TMT, ou le taux auquel la courbe de demande vous permet de « transformer » une quantité en prix. Vous ne pouvez pas augmenter le prix sans diminuer la quantité, car le nombre de consommateurs prêts à acheter un produit plus cher est plus faible.



Ces deux compromis se compensent au choix de P et Q maximisant le profit.

Le dirigeant de General Mills n’a probablement pas envisagé sa décision de cette manière.

Le prix a peut-être été choisi par tâtonnements, à la lumière des expériences passées et des études de marché. Nous nous attendons cependant à ce qu’une entreprise trouve la voie, en quelque sorte, du prix et de la quantité maximisant ses profits. Le but de notre analyse économique n’est pas de modéliser le processus mental du dirigeant, mais plutôt de comprendre le résultat, et le lien entre ce résultat et les coûts de l’entreprise et la demande des consommateurs.

Même du point de vue d’un économiste, il existe d’autres manières d’envisager la maximisation des profits. Le graphique inférieur de la Figure 7.5b montre le niveau de profits qui serait atteint à chaque point de la courbe de demande.
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Figure 7.5b 
Choix du prix et de la quantité maximisant les profits pour les Cheerios pomme-cannelle.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.
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Fonction de profit



L’entreprise peut calculer ses profits à chaque point de la courbe de demande.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.









            [image: Profit pour de faibles quantités : Quand la quantité est faible, les profits sont faibles. ]



Profit pour de faibles quantités



Quand la quantité est faible, les profits sont faibles.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.









            [image: Hausse des profits : Lorsque la quantité augmente, les profits augmentent jusqu’à ce que… ]



Hausse des profits



Lorsque la quantité augmente, les profits augmentent jusqu’à ce que…






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.
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Profit maximum



… les profits atteignent leur maximum au point E.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.









            [image: Chute des profits : Au-delà de E, les profits diminuent. ]



Chute des profits



Au-delà de E, les profits diminuent.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.









            [image: Profit nul : Les profits tombent à zéro lorsque le prix est égal au coût unitaire de 2 $. ]



Profit nul



Les profits tombent à zéro lorsque le prix est égal au coût unitaire de 2 $.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.









            [image: Profit négatif : Pour vendre une quantité très élevée, le prix doit être plus faible que le coût unitaire, donc le profit est négatif. ]



Profit négatif



Pour vendre une quantité très élevée, le prix doit être plus faible que le coût unitaire, donc le profit est négatif.






Données de la courbe de demande tirées de Jerry A. Hausman. 1996. ‘Valuation of New Goods under Perfect and Imperfect Competition’. In The Economics of New Goods, pp. 207–248. Chicago, IL: University of Chicago Press.








Le graphique inférieur représente la fonction de profit : il montre le profit que vous atteindriez en choisissant une quantité, Q, et en fixant le prix le plus élevé permettant de vendre cette quantité, d’après la fonction de demande. Ce graphique montre de nouveau que vous obtiendriez un niveau de profit maximum de 34 000 $ avec Q = 14 000 livres de céréales.


  Question 7.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le tableau représente la demande Q sur le marché pour un certain bien, à différents niveaux de prix P.

  
  
    	Q
    	100
    	200
    	300
    	400
    	500
    	600
    	700
    	800
    	900
    	1 000
  

  
    	P
    	270 £
    	240 £
    	210 £
    	180 £
    	150 £
    	120 £
    	90 £
    	60 £
    	30 £
    	0 £
  



  Le coût unitaire de production de l’entreprise est 60 £. À partir de cette information, parmi les propositions suivantes, laquelle est correcte ?

  
    	Au point Q = 100, les profits de l’entreprise sont de 20 000 £.

    	La quantité permettant de maximiser les profits est Q = 400.

    	Le niveau maximum de profits pouvant être atteint est de 50 000 £.

    	L’entreprise perdra de l’argent pour n’importe quel niveau de production supérieur ou égal à 800.

  

  
    	Au point Q = 100, profits = (270 – 60) × 100 = 21 000 £.

    	Au point Q = 400, profits = (180 - 60) × 400 = 48 000 £. Si vous calculez les profits pour chaque point de la courbe de demande, vous verrez que le niveau de profits est plus faible à tous les autres points.

    	Le niveau maximum de profits est atteint au point Q = 400, où profits = (180 - 60) × 400 = 48 000 £.

    	L’entreprise fera une perte (profits négatifs) pour chaque niveau de production strictement supérieur à 800. Pour une production d’exactement 800, le niveau de profits est de zéro.

  




  Exercice 7.1 Changements sur le marché

  Faites des graphiques pour montrer comment les courbes de la Figure 7.5a changeraient dans chacun des cas suivants :

  
    	une entreprise concurrente produisant une marque similaire baisse drastiquement ses prix ;

    	le coût de production des Cheerios pomme-cannelle augmente à 3 $ par livre ;

    	Une étude gouvernementale très médiatisée montre que les produits de General Mills sont plus sains que les autres céréales pour petit déjeuner.

  

  Pour faciliter la représentation des courbes, faites l’hypothèse que la courbe de demande est linéaire. Dans chaque cas, quelles sont les implications pour le prix et le profit ?
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7.2 Économies d’échelle et avantages en termes de coûts de la production à grande échelle

Pourquoi les entreprises comme Walmart, Intel et FedEx sont-elles devenues si grandes ? Une raison majeure pour laquelle une grande entreprise est souvent plus rentable qu’une petite entreprise est que la première produit à un coût unitaire moindre. Cela peut s’expliquer par deux facteurs :


  	
    des avantages technologiques : la production à grande échelle nécessite souvent moins de matières premières par unité produite ;

  

  	
    des avantages en matière de coûts : dans les grandes entreprises, les coûts fixes comme la publicité ou l’acquisition des brevets nécessaires ou d’autres droits de propriété intellectuelle (DPI) se répercutent moins fortement sur le coût unitaire. Les grandes entreprises peuvent également acheter leurs facteurs de production à moindres coûts grâce à un pouvoir de négociation plus important.

  




	économies d’échelle
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production fait plus que doubler le niveau de la production. La forme de la courbe de coût moyen à long terme de l’entreprise dépend non seulement des rendements d’échelle dans la production mais également de l’effet d’échelle sur les prix que l’entreprise paye pour ses facteurs de production. Connu également sous le terme : rendements d’échelle croissants. Voir également : déséconomies d’échelle.
	déséconomies d’échelle
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production fait moins que doubler le niveau de la production. Connu également sous le terme : rendements d’échelle décroissants. Voir également : économies d’échelle.
	rendements d’échelle constants
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production double le niveau de la production. La forme de la courbe de coût moyen de l’entreprise à long terme dépend des rendements d’échelle dans la production mais également de l’effet d’échelle sur les prix que l’entreprise paye pour ses facteurs de production. Voir également : rendements d’échelle croissants, rendements d’échelle décroissants.



Les économistes utilisent le terme d’économies d’échelle ou de rendements croissants pour décrire les avantages technologiques de la production à grande échelle. Par exemple, si doubler la quantité de chaque facteur de production triple la production, alors l’entreprise connaît des rendements croissants.

Les économies d’échelle peuvent provenir d’une spécialisation au sein de l’entreprise, permettant aux salariés d’accomplir la tâche où ils excellent et de minimiser les temps de formation, car l’ensemble de compétences exigées pour chaque salarié est limité. Les économies d’échelle peuvent aussi découler de raisons purement techniques : transporter plus de liquide nécessite un tuyau plus grand, mais doubler la capacité d’un tuyau est possible en augmentant son diamètre (et le matériel nécessaire à sa construction) d’un facteur inférieur à deux. Pour preuve, consultez la rubrique Einstein sur la taille et le coût d’un tuyau à la fin de cette section.


  Économies et désécono­mies d’échelle

  Si l’on augmente tous les facteurs de production d’une certaine proportion et que cela :

  
    	augmente la production plus que proportionnel­lement, alors on dit que la technologie présente des rendements d’échelle croissants dans la production ou des économies d’échelle ;

    	augmente la production moins que proportionnel­lement, on dit que la technologie présente des rendements d’échelle décroissants ou des déséconomies d’échelle ;

    	augmente la production proportionnel­lement, on dit que la technologie présente des rendements d’échelle constants.

  



Cependant, il existe aussi des déséconomies d’échelle internes. Prenez les propriétaires de l’entreprise, ses dirigeants, ses superviseurs de production et ses ouvriers. Imaginez que chaque superviseur puisse diriger 10 ouvriers, que chaque dirigeant puisse diriger 10 superviseurs, et ainsi de suite. Si l’entreprise emploie 10 ouvriers, le propriétaire peut s’occuper de la gestion du personnel et de la supervision. Si elle emploie 100 ouvriers, il faut ajouter 10 superviseurs et si elle passe à 1 000 ouvriers, elle a alors besoin de recruter un autre niveau d’encadrement pour superviser le premier niveau de superviseurs. Dans ce cas, la supervision des ouvriers nécessite une augmentation plus que proportionnelle du nombre de superviseurs. La seule manière d’augmenter proportionnellement tous les moyens de production dans cette entreprise serait de réduire l’intensité de la supervision, impliquant des pertes de productivité. Nous appelons cette déséconomie d’échelle la loi Dilbert de la hiérarchie en entreprise (d’après une bande dessinée Dilbert). Référez-vous à la rubrique Einstein à la fin de cette section pour voir comment calculer la déséconomie d’échelle causée par notre loi Dilbert.

Avantages en matière de coûts


	recherche et développement
	Dépenses effectuées par une entité privée ou publique afin de créer de nouvelles méthodes de production, de nouveaux produits ou toute autre nouvelle connaissance importante sur le plan économique.



Le coût par unité peut baisser lorsque l’entreprise produit plus, même en cas de rendements d’échelle constants ou décroissants. C’est le cas lorsqu’il existe un coût fixe ne dépendant pas du nombre d’unités produites — il reste le même que l’entreprise produise une unité ou plusieurs. Un exemple serait le coût de la recherche et développement (R&D) et de la conception du produit, l’achat d’une licence autorisant la production ou l’obtention d’un brevet pour une technique spécifique. Les dépenses en marketing telles que la publicité sont aussi des coûts fixes. Une publicité de 30 secondes pendant la retransmission télévisée du Super Bowl en 2014 a coûté 4 millions de dollars, une dépense qui ne peut se justifier que si elle permet d’augmenter significativement le nombre d’unités vendues.

Les dépenses de lobbying des entreprises en vue d’obtenir un traitement favorable de la part des pouvoirs publics, les contributions aux campagnes électorales (dans les pays où la loi l’autorise) et les dépenses en relations publiques s’apparentent aussi aux coûts fixes. Elles sont engagées plus ou moins indépendamment du niveau de production de l’entreprise.

Les grandes entreprises sont également capables d’acheter leurs facteurs de production à des conditions plus favorables, car elles ont plus de pouvoir de négociation que les petites entreprises dans leurs relations avec les fournisseurs.

Avantages en termes de demande


	effet des réseaux dans les économies d’échelle
	Il existe lorsqu’une augmentation du nombre d’utilisateurs d’un produit d’une entreprise augmente la valeur du produit pour chacun d’entre eux, car ils sont interconnectés.



Une grande taille peut avantager une entreprise non seulement pour sa production, mais aussi pour ses ventes. C’est le cas lorsque les gens sont plus à même d’acheter un produit ou un service parce qu’il a déjà de nombreux clients. Par exemple, un logiciel est plus utile quand tout le monde utilise une version compatible. Ces économies d’échelle du côté de la demande sont appelées effets de réseaux. On en trouve de nombreux exemples dans les marchés liés aux technologies.

En raison des économies d’échelle, de la réduction des coûts et de l’augmentation de la demande qu’elle crée, la production à grande échelle exerce une influence importante sur la taille des entreprises. La production par un petit groupe de personnes est en effet souvent trop coûteuse pour rivaliser avec les grandes entreprises.

Les petites entreprises n’ont généralement d’autre choix que de s’agrandir ou de faire faillite, mais il y a des limites à la croissance d’une entreprise. Nous avons déjà vu dans l’Unité 6 que les entreprises peuvent délocaliser la production de leurs composants. La croissance d’une entreprise est limitée, dans une certaine mesure, par le fait qu’il revient parfois moins cher d’acheter une partie du produit plutôt que de le fabriquer soi-même. Apple serait gigantesque si l’entreprise décidait de produire les écrans tactiles, les cartes à puce et les autres composants des iPhone et des iPad, plutôt que d’acheter ces éléments à Toshiba, Samsung et à d’autres fournisseurs. La stratégie d’externalisation d’Apple limite sa taille, tout en augmentant la taille de Toshiba, de Samsung et des autres entreprises qui produisent les composants Apple.

Dans la section suivante, nous modéliserons la manière dont les coûts d’une entreprise dépendent de son échelle de production.


  Question 7.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Lesquelles des propositions suivantes sont correctes ?

  
    	Si la technologie d’une entreprise présente des rendements d’échelle constants, doubler la quantité de facteurs de production double la quantité produite.

    	Si la technologie d’une entreprise présente des rendements d’échelle décroissants, doubler la quantité de facteurs de production fait plus que doubler la quantité produite.

    	Si la technologie d’une entreprise présente des économies d’échelle, les coûts unitaires vont diminuer lorsque l’entreprise va augmenter sa production.

    	Si la technologie d’une entreprise présente des déséconomies d’échelle, doubler la quantité de facteurs de production va moins que doubler la quantité produite.

  

  
    	Avec des rendements constants, augmenter les facteurs de production augmente la quantité produite par la même proportion.

    	Avec des rendements décroissants, doubler les facteurs de production fait moins que doubler la quantité produite.

    	Puisque l’entreprise peut augmenter sa production avec une augmentation moins que proportionnelle des facteurs de production, son coût unitaire va diminuer.

    	Avec des rendements décroissants, augmenter les facteurs de production va conduire à une augmentation moins que proportionnelle de la quantité produite.

  




  Einstein La taille et le coût d’un tuyau

  Nous pouvons utiliser des notions élémentaires de mathématiques pour trouver de combien augmente le coût de fabrication d’un tuyau lorsque l’aire de son disque est multipliée par deux. La formule de l’aire d’un disque est :

  

  Partons du principe que l’aire du disque est initialement de 10 cm2 et qu’on la double pour arriver à 20 cm2. Nous pouvons utiliser l’équation ci-dessus pour trouver le rayon du tuyau dans chaque cas.

  Quand l’aire du tuyau est de 10 :

  

  Quand l’aire du tuyau est de 20 :

  

  Le coût du matériau utilisé pour construire un tuyau d’une certaine longueur est proportionnel à sa circonférence. La formule de la circonférence d’un cercle est :

  

  Quand l’aire du tuyau est de 10 :

  

  Quand l’aire du tuyau est de 20 :

  

  La capacité du tuyau a été doublée, mais la circonférence, et donc le coût, a seulement augmenté d’un facteur de :

  

  Nous pouvons clairement voir que l’entreprise bénéficie d’économies d’échelle dans ce cas.

  Déséconomies d’échelle : loi Dilbert de la hiérarchie en entreprise selon CORE

  Si chaque groupe de dix employés d’un niveau hiérarchique donné devait avoir un superviseur de niveau supérieur, alors une entreprise ayant 10x ouvriers (le bas de l’échelle) aurait x niveaux d’encadrement, correspondant à 10x−1 superviseurs au niveau hiérarchique le moins élevé, 10x−2 au second niveau le moins élevé, et ainsi de suite.

  Une entreprise comptant 1 million (106) d’ouvriers aurait donc 100 000 (105 = 106−1) superviseurs du plus bas niveau hiérarchique. Dilbert n’a pas inventé la loi. Il était contrôlé de trop près par son superviseur pour avoir le temps de le faire. C’est l’équipe CORE qui l’a fait.



7.3 Production : la fonction de coût de Beautiful Cars

Afin de fixer le prix et le niveau de production des Cheerios pomme-cannelle, le dirigeant avait besoin de connaître la fonction de demande et les coûts de production. En supposant que le coût de production de chaque livre de Cheerios était identique, le niveau de production était déterminé par la demande pour le produit. Dans cette section et la suivante, nous allons nous intéresser à un autre exemple, quand les coûts varient en fonction du niveau de production.

Prenez l’exemple d’une entreprise qui fabrique des voitures. Par rapport à Ford, qui produit environ 6,6 millions de véhicules par an, notre entreprise fictive produit des voitures pour un marché de niche et est plutôt petite : nous l’appellerons donc Beautiful Cars.

Pensez aux coûts de production et de vente des voitures. L’entreprise a besoin de locaux (une usine) équipés de machines pour le moulage, le forgeage, le montage et le soudage des carrosseries. Elle peut les louer à une autre entreprise ou rassembler le capital financier nécessaire pour investir dans ses propres locaux et équipements. Ensuite, elle doit acheter les matières premières et les composants et rémunérer les ouvriers qui font fonctionner les équipements. Elle a aussi besoin de salariés pour gérer les processus d’achat et de production et pour vendre les voitures.


	coût d’opportunité
	Lorsque le choix d’une action requiert de renoncer à l’action de second rang, il s’agit du bénéfice net de l’alternative à laquelle on renonce.
	coût d’opportunité du capital
	La quantité de revenu qu’un investisseur aurait pu obtenir en investissant l’unité de capital ailleurs.



En général, les propriétaires de l’entreprise – les actionnaires – n’y investiront pas s’ils peuvent faire un meilleur usage de leur argent en investissant et en réalisant des profits ailleurs. Ce qu’ils pourraient recevoir ailleurs, pour chaque dollar investi, est un autre exemple de coût d’opportunité (abordé dans l’Unité 3), appelé ici coût d’opportunité du capital. L’une des composantes du coût de production des voitures est le montant à verser aux actionnaires afin de couvrir le coût d’opportunité du capital – c’est-à-dire pour les inciter à continuer à investir dans les actifs dont l’entreprise a besoin pour produire des voitures.

Plus il y a de voitures produites, plus les coûts totaux sont élevés. Le graphique supérieur de la Figure 7.6 montre la manière dont les coûts totaux dépendent de la quantité de voitures Q produites chaque jour. C’est la fonction de coût de l’entreprise, C(Q). À partir de la fonction de coût, nous avons déterminé le coût moyen d’une voiture, et la manière dont il varie lorsque Q varie. La courbe de coût moyen (CM) est présentée sur le graphique inférieur.





            [image: Beautiful Cars : fonction de coût et coût moyen. ]



Figure 7.6 
Beautiful Cars : fonction de coût et coût moyen.









            [image: Fonction de coût : Le graphique supérieur présente la fonction de coût, C(Q). Elle indique le coût total pour chaque niveau de production, Q. ]



Fonction de coût



Le graphique supérieur présente la fonction de coût, C(Q). Elle indique le coût total pour chaque niveau de production, Q.









            [image: Coûts fixes : Certains coûts ne varient pas avec le nombre de voitures. Par exemple, une fois que l’entreprise a décidé de la taille de l’usine et acheté les biens d’équipement nécessaires, ces coûts resteront stables quel que soit le niveau de la production. On les appelle coûts fixes. Quand Q = 0, les seuls coûts sont les coûts fixes, F. ]



Coûts fixes



Certains coûts ne varient pas avec le nombre de voitures. Par exemple, une fois que l’entreprise a décidé de la taille de l’usine et acheté les biens d’équipement nécessaires, ces coûts resteront stables quel que soit le niveau de la production. On les appelle coûts fixes. Quand Q = 0, les seuls coûts sont les coûts fixes, F.









            [image: Les coûts totaux sont croissants : Quand Q augmente, le coût total augmente également et l’entreprise a besoin d’employer plus d’ouvriers. Au point A, 20 voitures sont produites (nous appelons ce niveau Q0), pour un coût de 80 000 $ (appelé C0). ]



Les coûts totaux sont croissants



Quand Q augmente, le coût total augmente également et l’entreprise a besoin d’employer plus d’ouvriers. Au point A, 20 voitures sont produites (nous appelons ce niveau Q0), pour un coût de 80 000 $ (appelé C0).









            [image: Coût moyen : Si l’entreprise produit 20 voitures par jour, le coût moyen d’une voiture est C0 divisé par Q0, ce qui correspond à la pente de la droite passant par l’origine et A. Le coût moyen est maintenant 80 000 $/20 = 4 000 $. Nous avons tracé le coût moyen au point A sur le graphique inférieur. ]



Coût moyen



Si l’entreprise produit 20 voitures par jour, le coût moyen d’une voiture est C0 divisé par Q0, ce qui correspond à la pente de la droite passant par l’origine et A. Le coût moyen est maintenant 80 000 $/20 = 4 000 $. Nous avons tracé le coût moyen au point A sur le graphique inférieur.









            [image: Baisse du coût moyen : Quand la production dépasse A, les coûts fixes sont partagés sur davantage de voitures. Le coût moyen baisse. Au point B, le coût total est de 136 000 $ et le coût moyen de 3 400 $. ]



Baisse du coût moyen



Quand la production dépasse A, les coûts fixes sont partagés sur davantage de voitures. Le coût moyen baisse. Au point B, le coût total est de 136 000 $ et le coût moyen de 3 400 $.









            [image: Hausse du coût moyen : Le coût moyen est le plus faible au point B. Lorsque la production augmente et dépasse B, la droite passant par l’origine devient de nouveau plus pentue. Au point D, le coût moyen a augmenté à 3 600 $. ]



Hausse du coût moyen



Le coût moyen est le plus faible au point B. Lorsque la production augmente et dépasse B, la droite passant par l’origine devient de nouveau plus pentue. Au point D, le coût moyen a augmenté à 3 600 $.









            [image: Courbe de coût moyen : Nous pouvons calculer le coût moyen pour chaque valeur de Q pour dessiner la courbe de coût moyen (CM) du graphique du bas. ]



Courbe de coût moyen



Nous pouvons calculer le coût moyen pour chaque valeur de Q pour dessiner la courbe de coût moyen (CM) du graphique du bas.









	coûts fixes
	Coûts de production qui ne varient pas avec le nombre d’unités produites.



Nous pouvons voir sur la Figure 7.6 que les coûts moyens de Beautiful Cars sont décroissants pour de faibles niveaux de production : la courbe CM est descendante. Pour des niveaux de production élevés, le coût moyen augmente et la courbe CM est ascendante. Cela peut être dû au fait que l’entreprise doit augmenter le nombre de roulements quotidiens des équipes sur la chaîne de montage. Elle doit peut-être aussi payer des heures supplémentaires et l’équipement peut tomber en panne plus fréquemment lorsque la chaîne de montage fonctionne plus longtemps.


	coût marginal (Cm)
	L’effet sur le coût total de produire une unité additionnelle. Cela correspond à la pente de la fonction de coût  total en tout point.



La Figure 7.7 indique comment trouver le coût marginal d’une voiture, c’est-à-dire le coût de production d’une voiture supplémentaire. Dans l’Unité 3, nous avons vu que, pour une fonction de production donnée, le produit marginal correspondait à la production supplémentaire rendue possible par l’augmentation d’une unité de facteurs de production. Graphiquement, cela correspond à la pente de la fonction de production. De manière similaire, la Figure 7.7 montre que le coût marginal (Cm) correspond à la pente de la fonction de coût.


  Coût marginal

  Pour chaque point de la fonction de coût, le coût marginal (Cm) est le coût de production additionnel dû à une unité supplémentaire. Il correspond à la pente de la fonction de coût. Si le coût augmente de ∆C quand la quantité augmente de ∆Q, le coût marginal peut être estimé par :

  







            [image: Coût marginal d’une voiture. ]



Figure 7.7 
Coût marginal d’une voiture.









            [image: Coût total, coût moyen et coût marginal : Le graphique supérieur présente la fonction de coût (également appelée « courbe de coût total »). Le graphique inférieur présente la courbe de coût moyen. Nous représentons également le coût marginal sur le graphique inférieur. ]



Coût total, coût moyen et coût marginal



Le graphique supérieur présente la fonction de coût (également appelée « courbe de coût total »). Le graphique inférieur présente la courbe de coût moyen. Nous représentons également le coût marginal sur le graphique inférieur.









            [image: Coût total : Supposez que l’entreprise produise 20 voitures au point A. Le coût total est de 80 000 $. ]



Coût total



Supposez que l’entreprise produise 20 voitures au point A. Le coût total est de 80 000 $.









            [image: Coût marginal : Le coût marginal est le coût associé à une augmentation de la production de 20 à 21 voitures. Cela entraîne une augmentation des coûts totaux par une quantité que nous appelons ∆C, égale à 2 200 $. Le triangle tracé au point A montre qu’à ce point, le coût marginal est égal à la pente de la fonction de coût. ]



Coût marginal



Le coût marginal est le coût associé à une augmentation de la production de 20 à 21 voitures. Cela entraîne une augmentation des coûts totaux par une quantité que nous appelons ∆C, égale à 2 200 $. Le triangle tracé au point A montre qu’à ce point, le coût marginal est égal à la pente de la fonction de coût.









            [image: Coût marginal au point A : Nous avons représenté le coût marginal au point A sur le graphique inférieur. ]



Coût marginal au point A



Nous avons représenté le coût marginal au point A sur le graphique inférieur.









            [image: Coût marginal au point D : Au point D, où Q = 60, la fonction de coût est beaucoup plus pentue. Le coût marginal associé à la production d’une voiture supplémentaire est plus élevé : ∆C = 4 600 $. ]



Coût marginal au point D



Au point D, où Q = 60, la fonction de coût est beaucoup plus pentue. Le coût marginal associé à la production d’une voiture supplémentaire est plus élevé : ∆C = 4 600 $.









            [image: Coût marginal au point B : Au point B, la courbe est plus pentue qu’au point A, mais plus plate qu’au point D : Cm = 3 400 $. ]



Coût marginal au point B



Au point B, la courbe est plus pentue qu’au point A, mais plus plate qu’au point D : Cm = 3 400 $.









            [image: Fonction de coût : Regardez la forme de la fonction de coût dans son ensemble. Lorsque Q = 0, elle est assez plate, de sorte que le coût marginal est faible. Lorsque Q augmente, la fonction de coût devient plus pentue et le coût marginal augmente graduellement. ]



Fonction de coût



Regardez la forme de la fonction de coût dans son ensemble. Lorsque Q = 0, elle est assez plate, de sorte que le coût marginal est faible. Lorsque Q augmente, la fonction de coût devient plus pentue et le coût marginal augmente graduellement.









            [image: Courbe de coût marginal : Si nous calculons le coût marginal à chaque point de la fonction de coût, nous pouvons tracer la courbe de coût marginal. ]



Courbe de coût marginal



Si nous calculons le coût marginal à chaque point de la fonction de coût, nous pouvons tracer la courbe de coût marginal.








En calculant le coût marginal pour chaque valeur de Q, nous pouvons tracer la courbe de coût marginal en entier dans le graphique inférieur de la Figure 7.7. Comme le coût marginal est égal à la pente de la fonction de coût et comme la courbe de coût devient plus pentue lorsque Q augmente, la représentation graphique du coût marginal est une droite ascendante. En d’autres termes, la production des Beautiful Cars implique des coûts marginaux croissants. C’est ce coût marginal croissant qui explique l’augmentation des coûts moyens.

Remarquez que sur la Figure 7.7, nous avons calculé le coût marginal en trouvant la variation de coûts ∆C associée à la production d’une voiture supplémentaire. Parfois, il est plus facile de choisir une autre augmentation de quantité. Si nous savons que les coûts augmentent de ∆C = 12 000 $ lorsque 5 voitures supplémentaires sont produites, alors nous pourrions calculer ∆C/∆Q, avec ∆Q = 5, pour obtenir une estimation de Cm de 2 400 $ par voiture. En général, lorsque la courbe de coût est incurvée, un ∆Q plus faible donne une estimation plus précise.

Regardez maintenant la forme des courbes CM et Cm, présentées de nouveau sur la Figure 7.8. Vous pouvez voir que la courbe CM est descendante lorsque Q prend des valeurs pour lesquelles le CM est supérieur au Cm, et est ascendante lorsque le CM est inférieur au Cm. Ça n’est pas une simple coïncidence : cela arrive quelle que soit la forme de la fonction de coût total. Suivez l’analyse de la Figure 7.8 pour comprendre pourquoi.

Leibniz : fonctions de coût moyen et de coût marginal





            [image: Courbes de coût moyen et marginal. ]



Figure 7.8 
Courbes de coût moyen et marginal.









            [image: Coût moyen et coût marginal : Le graphique présente à la fois la courbe de coût moyen et la courbe de coût marginal. ]



Coût moyen et coût marginal



Le graphique présente à la fois la courbe de coût moyen et la courbe de coût marginal.









            [image: Cm < CM lorsque Q = 20 : Regardez le point A sur la courbe CM. Quand Q = 20, le coût moyen est de 4 000 $, mais le coût marginal est seulement de 2 000 $. Donc, si 21 voitures sont produites au lieu de 20, le coût moyen diminue. Il est plus faible quand Q = 21. ]



Cm < CM lorsque Q = 20



Regardez le point A sur la courbe CM. Quand Q = 20, le coût moyen est de 4 000 $, mais le coût marginal est seulement de 2 000 $. Donc, si 21 voitures sont produites au lieu de 20, le coût moyen diminue. Il est plus faible quand Q = 21.









            [image: La courbe de coût moyen est descendante lorsque CM > Cm : Pour n’importe quel point, comme A, pour lequel CM > Cm, le coût moyen baisserait si une voiture supplémentaire était produite. La courbe CM est donc descendante. ]



La courbe de coût moyen est descendante lorsque CM > Cm



Pour n’importe quel point, comme A, pour lequel CM > Cm, le coût moyen baisserait si une voiture supplémentaire était produite. La courbe CM est donc descendante.









            [image: La courbe de coût moyen est ascendante lorsque CM < Cm : Au point D, où Q = 60, le coût moyen est 3 600 $, mais le coût de production d’une 61e voiture est de 4 600 $. Le prix moyen d’une voiture augmenterait donc si 61 voitures étaient produites. Quand CM < Cm, la courbe de coût moyen est ascendante. ]



La courbe de coût moyen est ascendante lorsque CM < Cm



Au point D, où Q = 60, le coût moyen est 3 600 $, mais le coût de production d’une 61e voiture est de 4 600 $. Le prix moyen d’une voiture augmenterait donc si 61 voitures étaient produites. Quand CM < Cm, la courbe de coût moyen est ascendante.









            [image: Quand CM = Cm : Au point B, où le coût moyen est au plus bas, le coût moyen et le coût marginal sont égaux. Les deux courbes se croisent. Là où CM = Cm, la courbe CM n’est ni ascendante ni descendante : elle est plate (la pente est égale à zéro). ]



Quand CM = Cm



Au point B, où le coût moyen est au plus bas, le coût moyen et le coût marginal sont égaux. Les deux courbes se croisent. Là où CM = Cm, la courbe CM n’est ni ascendante ni descendante : elle est plate (la pente est égale à zéro).









  Question 7.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Pensez à une entreprise ayant des coûts fixes de production. Parmi les propositions suivantes au sujet de son coût moyen (CM) et de son coût marginal (Cm), laquelle est correcte ?

  
    	Quand CM = Cm, la courbe CM a une pente égale à zéro.

    	Quand CM > Cm, la courbe Cm est descendante.

    	Quand CM < Cm, la courbe CM est descendante.

    	La courbe Cm ne peut pas être horizontale.

  

  
    	Quand CM = Cm, le coût d’une unité supplémentaire est égal au coût moyen de toutes les unités existantes. Le nouveau CM est donc le même, et la pente est égale à zéro.

    	La courbe Cm peut être ascendante, horizontale ou descendante, indépendamment de la taille relative de CM et Cm.

    	Quand CM < Cm, le coût d’une unité supplémentaire est supérieur au coût moyen des unités déjà produites. Le nouveau CM sera donc plus élevé, et la courbe CM ascendante.

    	Si Cm est constant, alors la courbe Cm est horizontale.

  




  Question 7.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Supposez que le coût unitaire de production d’une livre de céréales soit de 2 $, quel que soit le niveau de production.(Cela signifie qu’il n’y a pas de coûts fixes, c’est-à-dire des coûts qui sont encourus pour n’importe quel niveau de production, y compris pour un niveau de production nul.) Parmi les propositions suivantes, laquelle est correcte ?

  
    	La courbe de coût total est une droite horizontale.

    	La courbe de coût moyen est descendante.

    	La courbe de coût marginal est ascendante.

    	Les courbes de coût moyen et de coût marginal coïncident.

  

  
    	Coût total = 2Q, où Q est la quantité produite. C’est une ligne droite, ascendante et qui passe par l’origine.

    	Coût moyen = 2, quelle que soit la quantité produite. C’est une ligne droite horizontale.

    	Coût marginal = 2, quelle que soit la quantité produite. C’est une ligne droite horizontale.

    	Les coûts marginaux et moyens sont tous deux égaux à 2, quelle que soit la quantité produite. Les courbes qui les représentent coïncident donc.

  




  Exercice 7.2 Fonction de coût pour les Cheerios pomme-cannelle

  Les fonctions de coût peuvent bien sûr avoir des formes différentes de celle dessinée pour les Beautiful Cars. Pour les Cheerios pomme-cannelle, nous avons fait l’hypothèse que  le coût moyen était constant, de sorte que le coût unitaire d’une livre de céréales était égal à 2 $, quelle que soit la quantité produite.

  
    	Dessinez la fonction de coût (également appelée « courbe de coût total ») dans ce cas.

    	À quoi ressemblent les fonctions de coût moyen et de coût marginal ?

    	Supposez maintenant que le coût marginal de production d’une livre de Cheerios soit de 2 $, quelle que soit la quantité, mais qu’il y ait aussi des coûts fixes associés à la production. Dessinez les courbes de coûts total, marginal et moyen dans ce nouveau cas.

  




	économie de gamme
	Économies en termes de coûts, réalisées lorsque deux produits ou plus sont produits conjointement par une même entreprise, au lieu d’être produits dans des entreprises distinctes.



Les économistes Rajindar et Manjulika Koshal ont étudié les fonctions de coût des universités publiques américaines.3 Ils ont estimé le coût marginal et le coût moyen de l’enseignement dispensé aux étudiants de premier et de deuxième cycle inscrits dans 171 universités publiques au cours de l’année universitaire 1990–1991. Comme nous le verrons dans l’Exercice 7.3, ils ont trouvé que les coûts moyens étaient décroissants. Ils ont aussi trouvé que les universités bénéficiaient d’économies de gamme : des coûts ont été évités grâce à la production de plusieurs biens – ici, les enseignements de niveau licence et de niveau master, ainsi que la recherche.4

Si vous souhaitez en savoir plus sur les coûts, l’économiste George Stigler en propose une discussion divertissante dans le chapitre 7 de son livre.5


  Exercice 7.3 Fonctions de coût pour l’enseignement universitaire

  Ci-dessous, vous trouverez le coût moyen et le coût marginal par étudiant pour l’année 1990–1991, estimés par Koshal et Koshal à partir de leur étude.

  
 
   	
   	Étudiants
   	Cm ($)
   	CM ($)
   	Coût total ($)
 

 
   	Étudiants de licence
   	2 750
   	7 259
   	7 659
   	21 062 250
 

 
   	5 500
   	6 548
   	7 348
   	40 414 000
 

 
   	8 250
   	5 838
   	7 038
   	
 

 
   	11 000
   	5 125
   	6 727
   	73 997 000
 

 
   	13 750
   	4 417
   	6 417
   	88 233 750
 

 
   	16 500
   	3 706
   	6 106
   	100 749 000
 

 
   	
   	Étudiants
   	Cm ($)
   	CM ($)
   	Coût total ($)
 

 
   	Étudiants de master
   	550
   	6 541
   	12 140
   	6 677 000
 

 
   	1 100
   	6 821
   	9 454
   	10 339 400
 

 
   	1 650
   	7 102
   	8 672
   	
 

 
   	2 200
   	7 383
   	8 365
   	18 403 000
 

 
   	2 750
   	7 664
   	8 249
   	22 684 750
 

 
   	3 300
   	7 945
   	8 228
   	27 152 400
 



  
    	Comment est-ce que les coûts moyens varient lorsque le nombre d’étudiants augmente ?

    	À partir des données du coût moyen, complétez les cases manquantes dans la colonne du coût total.

    	Tracez les courbes de coût marginal et de coût moyen de l’enseignement de licence sur un graphique, en plaçant les coûts sur l’axe des ordonnées et le nombre d’étudiants sur l’axe des abscisses. Sur un autre graphique, tracez les courbes équivalentes pour les étudiants de master.

    	Quelles sont les formes des fonctions de coût total pour les étudiants de licence et de master ? (Vous pouvez les dessiner en utilisant ce que vous savez du Cm et du CM.) Tracez-les sur un graphique unique en utilisant les nombres de la colonne de coût total.

    	Quelles sont les différences principales entre les structures de coûts pour les universités entre les étudiants de licence et ceux de master ?

    	Comment expliquer la forme des courbes que vous venez de dessiner ?

  



7.4 Courbes de demande et d’isoprofit : Beautiful Cars


	produit différencié
	Un produit d’une seule entreprise qui a des caractéristiques uniques qui le différencient des produits des autres entreprises.



Toutes les voitures ne sont pas identiques. Ce sont des produits différenciés. Chaque marque et chaque modèle est produit par une seule et même entreprise et a des caractéristiques uniques en termes de conception, de performances, qui le différencient des voitures fabriquées par d’autres entreprises.

On peut s’attendre à ce qu’une entreprise qui vend un produit différencié connaisse une courbe de demande descendante. Nous en avons vu un exemple empirique avec le cas des Cheerios pomme-cannelle (un autre produit différencié). Si le prix d’une voiture Beautiful Cars est élevé, la demande sera faible, car seuls les consommateurs qui préfèrent Beautiful Cars aux autres marques l’achèteront. Si le prix baisse, davantage de consommateurs seront attirés par Beautiful Cars, ceux-là mêmes qui auraient sûrement acheté une Ford ou une Volvo sinon.

Courbe de demande

Pour tout produit que des clients peuvent vouloir acheter, la courbe de demande du produit est une relation qui nous dit le nombre d’unités (la quantité) qu’ils achèteront, pour chaque prix possible. Pour un modèle simple de la demande de Beautiful Cars, imaginez qu’il y ait 100 clients potentiels qui achèteraient chacun une Beautiful Car aujourd’hui, si le prix était assez bas.


	disposition à payer (DAP)
	Un indicateur de la valeur attribuée à un bien par un individu, mesurée par la somme maximale que cet individu est prêt à payer pour obtenir une unité de ce bien. Voir également : disposition à accepter.



Chaque consommateur a une disposition à payer (DAP) pour une Beautiful Car, qui dépend de la valeur qu’il lui attache personnellement (en supposant qu’il ait les moyens de l’acheter, évidemment). Un consommateur achètera la voiture si le prix de cette dernière est inférieur ou égal à sa DAP. Supposez que nous ordonnons sur une droite l’ensemble des clients potentiels par ordre décroissant de leur DAP, et que nous représentons graphiquement comment la DAP varie le long de cette droite (Figure 7.9). Ensuite, pour tout niveau de prix, disons P = 3 200 $, le graphique montre le nombre de clients dont la DAP serait supérieure ou égale à P. Dans ce cas, 60 clients sont prêts à payer 3 200 $ ou plus, donc la demande de voitures pour un prix de 3 200 $ est 60.




            [image: Demande de voitures (par jour) ]



Figure 7.9 
Demande de voitures (par jour).






Si P est plus faible, le nombre de clients prêts à acheter augmente et donc la demande est plus élevée. Les courbes de demande sont souvent dessinées sous la forme de lignes droites, comme dans cet exemple, bien qu’il n’y ait aucune raison de penser qu’elles soient droites en réalité : nous avons bien vu que la courbe de demande pour les Cheerios pomme-cannelle n’était pas droite. En revanche, nous pouvons nous attendre à ce que les courbes de demande soient descendantes : lorsque le prix augmente, la quantité demandée par les consommateurs diminue. Réciproquement, quand la quantité disponible est faible, le produit peut être vendu à un prix élevé. Cette relation entre prix et quantité est parfois appelée « loi de la demande ».


  La loi de la demande remonte au 17e siècle et est attribuée à Gregory King (1648–1712) et Charles Davenant (1656–1714). King appartenait au collège des Hérauts à Londres et produisait des statistiques détaillées sur la population et la richesse en Angleterre. La loi de la demande de Davenant-King a été publiée en 1699 par Davenant, un homme politique, sur la base des données de King. Elle décrivait les variations du prix du maïs en fonction de la taille de la récolte. Il calcula, par exemple, qu’un « défaut » ou une pénurie de 10 % augmenterait le prix de 30 %.6




  Question 7.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique représente deux courbes de demande possibles, D et D’, pour un certain produit. Sur la base de ce graphique, lesquelles des propositions suivantes sont correctes ?

  


            [image:  ]






  
    	Sur la courbe de demande D, lorsque le prix est de 5 000 £, l’entreprise peut vendre 15 unités du bien.

    	Sur la courbe de demande D’, l’entreprise peut vendre 70 unités lorsque le prix est de 3 000 £.

    	Au prix de 1 000 £, l’entreprise peut vendre 40 unités de plus avec D’ par rapport à D.

    	Lorsqu’elle produit 30 unités, l’entreprise peut faire payer 2 000 £ de plus avec D’ par rapport à D.

  

  
    	Sur la courbe de demande D, lorsque le prix est de 5 000 £, l’entreprise peut vendre 10 unités.

    	Lorsque Q = 70, le prix correspondant sur D’ est 3 000 £.

    	D’ peut être vue comme un déplacement vers la droite de D, à hauteur de 40 unités. Pour n’importe quel prix, l’entreprise peut donc vendre 40 unités de plus lorsque la courbe de demande est D’ plutôt que D.

    	Lorsqu’elle produit 30 unités, l’entreprise peut faire payer 4 000 £ de plus lorsque la courbe de demande est D’ plutôt que D.

  



Tout comme le producteur de Cheerios pomme-cannelle, Beautiful Cars choisira le prix, P, et la quantité, Q, en prenant en compte sa courbe de demande et ses coûts de production. La courbe de demande détermine l’ensemble des combinaisons possibles de P et Q. Pour trouver le point maximisant le profit, nous dessinerons les courbes d’isoprofit et chercherons le point de tangence, comme précédemment.

Courbes d’isoprofit

Le profit de l’entreprise est la différence entre ses recettes (le prix multiplié par la quantité vendue) et ses coûts totaux, C(Q) :




	profit économique
	Les recettes d’une entreprise auxquelles on soustrait les coûts totaux (y compris le coût d’opportunité du capital).
	profits normaux
	Correspondent aux profits économiques nuls et impliquent que le taux de profit est égal au coût d’opportunité du capital. Voir également : profit économique, coût d’opportunité du capital.



Cette formule correspond au profit économique. Rappelez-vous que la fonction de coût prend en compte le coût d’opportunité du capital (les paiements faits aux actionnaires pour les inciter à prendre des parts), qui est appelé le profit normal. Le profit économique est le profit supplémentaire par rapport au rendement minimum exigé par les actionnaires.

De manière équivalente, le profit est le nombre d’unités produites multiplié par le profit par unité, qui est la différence entre le prix et le coût moyen.



À partir de cette équation, vous pouvez voir que la forme des courbes d’isoprofit dépendra de la forme de la courbe de coût moyen. Rappelez-vous que, pour Beautiful Cars, la courbe de coût moyen est descendante jusqu’au point Q = 40, puis devient ascendante. La Figure 7.10 montre les courbes d’isoprofit correspondantes. Elles ont l’air identiques à celles des Cheerios de la Figure 7.3, mais quelques différences sont à noter, car la fonction de coût moyen a une forme différente. La courbe la plus basse (en bleu clair) correspond à la courbe du profit économique nul : les combinaisons de prix et quantité pour lesquelles le profit économique est égal à zéro, car le prix est juste égal au coût moyen de production quelle que soit la quantité.





            [image: Courbes d’isoprofit pour Beautiful Cars. ]



Figure 7.10 
Courbes d’isoprofit pour Beautiful Cars.









            [image: Courbe de profit économique nul : La courbe bleue la plus claire représente la courbe de coût moyen de l’entreprise. Si P = CM, le profit économique de l’entreprise est zéro. La courbe CM est donc aussi la courbe de profit zéro : elle montre toutes les combinaisons de P et Q qui donnent un profit économique nul. ]



Courbe de profit économique nul



La courbe bleue la plus claire représente la courbe de coût moyen de l’entreprise. Si P = CM, le profit économique de l’entreprise est zéro. La courbe CM est donc aussi la courbe de profit zéro : elle montre toutes les combinaisons de P et Q qui donnent un profit économique nul.









            [image: La forme de la courbe de profit économique nul : Le CM de Beautiful Cars baisse quand Q < 40, et augmente quand Q > 40. Quand Q est faible, l’entreprise a besoin d’un prix élevé pour atteindre le seuil de rentabilité. Si Q = 40, le seuil de rentabilité est atteint au prix de 3 400 $. Pour Q > 40, le prix doit augmenter pour éviter une perte. ]



La forme de la courbe de profit économique nul



Le CM de Beautiful Cars baisse quand Q < 40, et augmente quand Q > 40. Quand Q est faible, l’entreprise a besoin d’un prix élevé pour atteindre le seuil de rentabilité. Si Q = 40, le seuil de rentabilité est atteint au prix de 3 400 $. Pour Q > 40, le prix doit augmenter pour éviter une perte.









            [image: CM et Cm : Beautiful Cars a des coûts marginaux croissants : la droite est ascendante. Rappelez-vous que la courbe CM est descendante pour CM > Cm et ascendante pour CM < Cm. Les deux courbes se croisent au point B, où CM est le plus faible. ]



CM et Cm



Beautiful Cars a des coûts marginaux croissants : la droite est ascendante. Rappelez-vous que la courbe CM est descendante pour CM > Cm et ascendante pour CM < Cm. Les deux courbes se croisent au point B, où CM est le plus faible.









            [image: Courbes d’isoprofit : Les courbes bleues plus foncées montrent les combinaisons de P et de Q qui donnent des niveaux de profits plus élevés, donc les points G et K donnent le même profit. ]



Courbes d’isoprofit



Les courbes bleues plus foncées montrent les combinaisons de P et de Q qui donnent des niveaux de profits plus élevés, donc les points G et K donnent le même profit.









            [image: Profit = Q(P − CM) : Au point G, correspondant à une production de 23 voitures, le prix est de 6 820 $ et le coût moyen 3 777 $. L’entreprise fait un profit de 3 043 $ sur chaque voiture, et son profit total est de 70 000 $. ]



Profit = Q(P − CM)



Au point G, correspondant à une production de 23 voitures, le prix est de 6 820 $ et le coût moyen 3 777 $. L’entreprise fait un profit de 3 043 $ sur chaque voiture, et son profit total est de 70 000 $.









            [image: Prix plus élevés, profits plus élevés : Le niveau de profits est plus élevé sur les courbes les plus proches du coin en haut à droite du graphique. Le point H correspond à la même quantité que K, donc le coût moyen est identique, mais le prix est plus élevé au point H. ]



Prix plus élevés, profits plus élevés



Le niveau de profits est plus élevé sur les courbes les plus proches du coin en haut à droite du graphique. Le point H correspond à la même quantité que K, donc le coût moyen est identique, mais le prix est plus élevé au point H.








Vous pouvez remarquer sur la Figure 7.10 que :


  	Les courbes d’isoprofit sont descendantes lorsque P > Cm.

  	Les courbes d’isoprofit sont ascendantes lorsque P < Cm.




	marge de profit
	La différence entre le prix et le coût marginal.



La différence entre le prix et le coût marginal est appelée la marge bénéficiaire. À n’importe quel point sur une courbe d’isoprofit, la pente est donnée par :



Pour comprendre l’intuition, repensez au point G sur la Figure 7.10, où Q = 23 et le prix est bien plus élevé que le coût marginal. Si vous :


  	
    augmentez Q de 1

  

  	
    réduisez P de (P − Cm)/Q

  



alors, le profit sera le même, car le profit supplémentaire (P − Cm) réalisé sur la vente de la 24e voiture sera compensé par une baisse des recettes de (P − Cm) sur les 23 autres voitures.

Leibniz : Courbes d’isoprofit et leurs pentes

Le même raisonnement s’applique à chaque point où P > Cm. Dans ce cas, la marge bénéficiaire est positive et la pente est donc négative. Il s’applique aussi lorsque P < Cm. Dans ce cas, la marge bénéficiaire est négative, de sorte qu’une augmentation du prix est nécessaire pour conserver le profit constant, lorsque la quantité produite augmente d’une unité. Cela explique pourquoi la courbe d’isoprofit est ascendante.


  Question 7.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique représente la courbe de coût marginal (Cm), la courbe de coût moyen (CM) et les courbes d’isoprofit d’une entreprise. Que pouvons-nous déduire des informations du graphique ?

  


            [image:  ]






  
    	Le niveau de profits au point A est 500.

    	Le niveau de profits au point B est 150.

    	Le prix au point C est 50.

    	Le prix au point B est 36.

  

  
    	Le profit est zéro, quel que soit le point sur la courbe CM (car le prix est égal au coût marginal, et profit = quantité vendue × (prix – coût moyen)).

    	Le niveau de profits pour la courbe d’isoprofit passant par B peut être calculé au point Q = 10, où CM = 20 et P = 40 : profits = (40 – 20) × 10 = 200.

    	Le niveau de profits pour la courbe d’isoprofit peut être calculé au point Q = 10, où CM = 20 et P = 70. Le profit est donc (70 – 20) × 10 = 500. Au point C, Q = 20, donc le profit par unité est (P – CM) = 25. Comme CM = 25, P doit être 50.

    	Le niveau de profits pour la courbe d’isoprofit passant par B peut être calculé au point Q = 10, où CM = 20 et P = 40. Le profit est donc (40 – 20) × 10 = 200. Au point B, Q = 20, donc le profit par unité est (P – CM) = 10. Comme CM = 25, P doit être 35.

  




  Exercice 7.4 Examen des courbes d’isoprofit

  Les courbes d’isoprofit de Cheerios sont descendantes quelle que soit la quantité produite, mais pour Beautiful Cars, elles sont descendantes lorsque Q est faible, et ascendantes lorsque Q est élevé.

  
    	Dans les deux cas, les courbes d’isoprofit plus élevées se rapprochent de la courbe de coût moyen lorsque la quantité augmente. Pourquoi ?

    	Comment expliquer la différence dans la forme des courbes d’isoprofit des deux entreprises ?

  



7.5 Fixation du prix et de la quantité pour maximiser les profits

Sur la Figure 7.11, nous avons présenté à la fois la courbe de demande et les courbes d’isoprofit pour Beautiful Cars. Quel est le meilleur choix de prix et de quantité pour le producteur ?

Les seuls choix possibles sont ceux situés sur ou en dessous de la courbe de demande, indiqués par la partie colorée sur le graphique. Pour maximiser ses profits, l’entreprise devrait choisir le point de tangence E, correspondant à la courbe d’isoprofit la plus élevée possible.




            [image: Choix de prix et de quantité maximisant les profits de Beautiful Cars ]



Figure 7.11 
Choix de prix et de quantité maximisant les profits de Beautiful Cars.






Le prix et la quantité maximisant les profits sont P* = 5 440 $ et Q* = 32, correspondant à un profit de 63 360 $. Comme dans le cas des Cheerios, la combinaison optimale de prix et de quantité arbitre entre deux compromis, celui, d’une part, que l’entreprise est prête à faire entre le prix et la quantité (pour un niveau de profit donné) et celui, d’autre part, que l’entreprise est obligée de faire face à la courbe de demande.

Les profits de l’entreprise sont maximisés au point de tangence, où la pente de la courbe de demande est égale à la pente de la courbe d’isoprofit. À ce point, un équilibre est réalisé entre les deux compromis :


  	la courbe de demande est la frontière des possibles et sa pente est le taux marginal de transformation (TMT) de prix plus faibles en quantités vendues plus élevées ;

  	la courbe d’isoprofit est la courbe d’indifférence et sa pente est le taux marginal de substitution (TMS) associé à la création de profits, entre vendre plus et faire payer plus.



Au point E, là où les profits sont maximisés, TMT = TMS.

Leibniz : Prix maximisant le profit

Par rapport aux géants mondiaux de l’industrie automobile, Beautiful Cars est une petite entreprise : elle choisit de ne fabriquer que 32 voitures par jour. En termes de niveau de production (mais pas de prix), elle est plus proche des marques de luxe, comme Aston-Martin, Rolls Royce et Lamborghini qui produisent chacune moins de 5 000 voitures par an. La taille de Beautiful Cars est en partie déterminée par sa fonction de demande — elle n’a que 100 acheteurs potentiels par jour, quel que soit le prix. Sur le plus long terme, l’entreprise pourrait peut-être accroître la demande grâce à la publicité, afin d’attirer l’attention de plus de consommateurs sur ses produits et de les convaincre de leurs qualités. Cependant, si elle désire accroître sa production, l’entreprise devra également considérer sa structure de coûts, comme dans la Figure 7.7. Dans la situation initiale, elle a des coûts marginaux qui augmentent rapidement, de sorte que le coût moyen commence à augmenter quand la production quotidienne dépasse 40 unités. Avec ses installations et équipements, il lui est difficile de produire plus de 40 voitures. Un investissement dans de nouveaux équipements pourrait contribuer à réduire les coûts marginaux et rendre possible une augmentation de la production.

Optimisation sous contrainte


	problème de choix sous contrainte
	Ce problème se pose quand nous réfléchissons à la manière de faire le meilleur choix pour nous, étant donné nos préférences et contraintes et lorsque les choses désirées sont rares. Voir également : problème d’optimisation sous contrainte.



Le problème de maximisation du profit est un autre problème de choix sous contrainte, déjà abordé dans les unités précédentes : le choix d’Alexei du temps passé à étudier, le vôtre et celui d’Angela concernant son temps de travail, le choix du salaire fait par l’employeur de Maria.

Tous ces problèmes ont la même structure :


  	le décideur veut choisir la valeur d’une ou de plusieurs variables afin d’atteindre un but ou objectif. Pour Beautiful Cars, les variables sont le prix et la quantité ;

  	l’objectif est d’optimiser quelque chose : pour maximiser l’utilité, minimiser les coûts ou maximiser le profit ;

  	le décideur fait face à une contrainte, qui limite ce qui est possible : la fonction de production d’Angela, votre contrainte de budget, la courbe de meilleure réponse de Maria, la courbe de demande des Beautiful Cars.



Dans chaque cas, nous avons représenté graphiquement le choix du décideur, en présentant des courbes d’indifférence, qui sont liées à l’objectif (iso-utilité, isocoût ou isoprofit) et l’ensemble de résultats possibles déterminé par la contrainte. Nous avons trouvé la solution du problème au point de tangence, où le TMS (pente de la courbe d’indifférence) est égal au TMT (pente de la contrainte).


  Optimisation sous contrainte

  Un décideur choisit la valeur d’une ou plusieurs variables :

  
    	… afin d’atteindre un objectif

    	… soumis à une contrainte qui détermine l’ensemble des possibles

  



L’optimisation sous contrainte a de nombreuses applications en économie ; ce type de problème peut être résolu mathématiquement et graphiquement.


  Question 7.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 7.11 représente la courbe de demande pour Beautiful Cars, ainsi que les courbes de coût marginal et d’isoprofit. La combinaison quantité-prix au point E est (Q*; P*) = (32; 5 440). Le coût moyen lorsque 50 voitures sont produites est le même que lorsque 32 voitures sont produites. Supposez que l’entreprise conserve un prix P = 5 440 $, mais décide de produire 50 voitures au lieu de 32. Parmi les propositions suivantes, laquelle est correcte ?

  
    	L’entreprise va maintenant vendre 50 voitures à 5 440 $.

    	Le profit de l’entreprise va augmenter.

    	Le profit de l’entreprise va rester identique.

    	Le profit de l’entreprise va diminuer.

  

  
    	À partir de la courbe de demande, nous pouvons voir que pour un prix de 5 440 $, l’entreprise peut seulement vendre 32 voitures.

    	Le profit de l’entreprise est réduit par le coût de production des 18 voitures supplémentaires, qui ne vont pas être vendues.

    	Le profit de l’entreprise est réduit par le coût de production des 18 voitures supplémentaires, qui ne vont pas être vendues.

    	Le profit de l’entreprise est réduit par le coût de production des 18 voitures supplémentaires, qui ne vont pas être vendues.

  




  Question 7.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 7.11 représente la courbe de demande pour Beautiful Cars, ainsi que les courbes de coût marginal et d’isoprofit. La combinaison quantité-prix au point E est (Q*; P*) = (32; 5 440) et le profit est de 63 360 $.

  Supposez que l’entreprise choisisse de produire Q = 32 voitures et de les vendre au prix P = 5 400 $. Parmi les propositions suivantes, laquelle est correcte ?

  
    	Le profit reste le même à 63 630 $.

    	Le profit est réduit à 62 080 $.

    	Le coût moyen de production est de 3 400 $.

    	L’entreprise est incapable de vendre toutes les voitures.

  

  
    	Étant donné que Q est toujours 32, les coûts de production restent les mêmes, mais les recettes diminuent, donc le profit diminue.

    	Étant donné que Q est toujours 32, les coûts de production restent les mêmes. Les recettes diminuent de 40 $ sur chaque voiture, donc de 1 280 $ au total. Le profit est donc 63 360 $ – 1 280 $ = 62 080 $.

    	Au point E, où Q* = 32 et P* = 5 440 $, le profit est de 63 360 $. Le profit par voiture est donc 63 360 $/32 = 1 980 $. Étant donné que 5 440 $ – CM = 1 980 $, CM doit être de 3 460 $. CM est le même, quel que soit le prix demandé.

    	Lorsque le prix est plus faible, la demande sur le marché est supérieure à 32, de sorte que l’entreprise n’aura aucun problème à vendre les 32 voitures au nouveau prix.

  




  Question 7.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 7.11 représente la courbe de demande pour Beautiful Cars, ainsi que les courbes de coût marginal et d’isoprofit.

  Supposez que l’entreprise décide de passer de P* = 5 440 $ et Q* = 32 à un prix plus élevé et choisisse la quantité à produire qui maximise le profit étant donné le nouveau prix. Parmi les propositions suivantes, laquelle est correcte ?

  
    	Le nombre de voitures produites est réduit.

    	Le coût marginal de production d’une voiture supplémentaire est plus élevé.

    	Le coût total de production est plus élevé.

    	Le profit augmente, en raison du nouveau prix plus élevé.

  

  
    	À un prix supérieur à P*, le nombre maximum de voitures qui peuvent être vendues est inférieur à 32 et l’entreprise ne va pas produire plus de voitures qu’elle ne peut vendre.

    	L’entreprise va produire moins de 32 voitures. La courbe de coût marginal est ascendante, de sorte que, pour un niveau de production plus faible, le coût marginal est plus faible.

    	L’entreprise va produire moins de 32 voitures, donc ses coûts totaux seront plus faibles.

    	N’importe quel point réalisable autre que E se situe sur une courbe d’isoprofit plus basse.

  



7.6 Maximisation du profit : recette marginale et coût marginal

Dans la section précédente, nous avons montré que le choix de Beautiful Cars maximisant ses profits correspondait au point où la courbe de demande est tangente à la courbe d’isoprofit la plus élevée. Afin de réaliser un maximum de profits, l’entreprise devrait produire Q = 32 voitures et les vendre au prix P= 5 440 $.


	recette marginale
	La hausse de recette obtenue en augmentant la quantité de Q à Q + 1.



Nous allons maintenant nous intéresser à une méthode différente permettant de trouver le point maximisant les profits, sans utiliser de courbes d’isoprofit. À la place, nous utilisons la courbe de recette marginale. Rappelez-vous que si Q voitures sont vendues au prix P, les recettes R sont données par R = P × Q. La recette marginale, Rm, correspond à l’augmentation des recettes induite par l’augmentation de la quantité produite, de Q à Q + 1.

La Figure 7.12a montre comment calculer la recette marginale quand Q= 20 – c’est-à-dire l’augmentation des recettes lorsque la quantité augmente d’une unité.





            [image: Calcul de la recette marginale. ]




  
    	Recettes, R = P × Q
  

  
    	Q = 20
    	P = 6 400 $
    	R = 128 000 $
  

  
    	Q = 21
    	P = 6 320 $
    	R = 132 720 $
  

  
    	ΔQ = 1
    	ΔP = 80 $
    	Rm = ΔR/ΔQ = 4 720 $
  

  
    	Gain de recettes (21e voiture)
Perte de recettes (80 $ sur chacune des 20 autres voitures)
Recette marginale
    	  6 320 $
-1 600 $
  

  
    	  4 720 $
  






Figure 7.12a 
Calcul de la recette marginale.









            [image: Recettes quand Q = 20 : Quand Q = 20, le prix est de 6 400 $ et les recettes de 6 400 $ × 20, correspondant à l’aire du rectangle. ]




  
    	Recettes, R = P × Q
  

  
    	Q = 20
    	P = 6 400 $
    	R = 128 000 $
  

  
    	Q = 21
    	P = 6 320 $
    	R = 132 720 $
  

  
    	ΔQ = 1
    	ΔP = 80 $
    	Rm = ΔR/ΔQ = 4 720 $
  

  
    	Gain de recettes (21e voiture)
Perte de recettes (80 $ sur chacune des 20 autres voitures)
Recette marginale
    	 6 320 $
-1 600 $
  

  
    	4 720 $
  






Recettes quand Q = 20



Quand Q = 20, le prix est de 6 400 $ et les recettes de 6 400 $ × 20, correspondant à l’aire du rectangle.









            [image: Recettes quand Q = 21 : Si la quantité augmente pour atteindre 21, le prix diminue à 6 320 $. Le changement de prix est ΔP = − 80 $. Les recettes pour Q = 21 sont indiquées par l’aire du nouveau rectangle, qui est égale à 6 320 $ × 21. ]




  
    	Recettes, R = P × Q
  

  
    	Q = 20
    	P = 6 400 $
    	R = 128 000 $
  

  
    	Q = 21
    	P = 6 320 $
    	R = 132 720 $
  

  
    	ΔQ = 1
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    	Rm = ΔR/ΔQ = 4 720 $
  

  
    	Gain de recettes (21e voiture)
Perte de recettes (80 $ sur chacune des 20 autres voitures)
Recette marginale
    	 6 320 $
-1 600 $
  

  
    	4 720 $
  






Recettes quand Q = 21



Si la quantité augmente pour atteindre 21, le prix diminue à 6 320 $. Le changement de prix est ΔP = − 80 $. Les recettes pour Q = 21 sont indiquées par l’aire du nouveau rectangle, qui est égale à 6 320 $ × 21.









            [image: Recettes marginales quand Q = 20 : La recette marginale pour Q = 20 est la différence entre les deux aires. Le tableau indique que l’aire du rectangle est plus importante lorsque Q = 21. La recette marginale est de 4 720 $. ]




  
    	Recettes, R = P × Q
  

  
    	Q = 20
    	P = 6 400 $
    	R = 128 000 $
  

  
    	Q = 21
    	P = 6 320 $
    	R = 132 720 $
  

  
    	ΔQ = 1
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    	Rm = ΔR/ΔQ = 4 720 $
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Perte de recettes (80 $ sur chacune des 20 autres voitures)
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    	 6 320 $
-1 600 $
  

  
    	4 720 $
  






Recettes marginales quand Q = 20



La recette marginale pour Q = 20 est la différence entre les deux aires. Le tableau indique que l’aire du rectangle est plus importante lorsque Q = 21. La recette marginale est de 4 720 $.









            [image: Pourquoi Rm > 0 ? : L’augmentation des recettes est due au fait que l’entreprise gagne 6 320 $ sur la 21e voiture, et que ce gain est plus important que la perte de 20 × 80 $ liée à la réduction du prix de vente des 20 autres voitures. ]




  
    	Recettes, R = P × Q
  

 
    	Q = 20
    	P = 6 400 $
    	R = 128 000 $
  

  
    	Q = 21
    	P = 6 320 $
    	R = 132 720 $
  

  
    	ΔQ = 1
    	ΔP = 80 $
    	Rm = ΔR/ΔQ = 4 720 $
  

  
    	Gain de recettes (21e voiture)
Perte de recettes (80 $ sur chacune des 20 autres voitures)
Recette marginale
    	 6 320 $
-1 600 $
  

  
    	4 720 $
  






Pourquoi Rm > 0 ?



L’augmentation des recettes est due au fait que l’entreprise gagne 6 320 $ sur la 21e voiture, et que ce gain est plus important que la perte de 20 × 80 $ liée à la réduction du prix de vente des 20 autres voitures.









            [image: Calcul de la recette marginale : Le tableau montre que les recettes marginales peuvent aussi être calculées comme la différence entre le gain de 6 320 $ et la perte de 1 600 $. ]




  
    	Recettes, R = P × Q
  

  
    	Q = 20
    	P = 6 400 $
    	R = 128 000 $
  

  
    	Q = 21
    	P = 6 320 $
    	R = 132 720 $
  

  
    	ΔQ = 1
    	ΔP = 80 $
    	Rm = ΔR/ΔQ = 4 720 $
  

  
    	Gain de recettes (21e voiture)
Perte de recettes (80 $ sur chacune des 20 autres voitures)
Recette marginale
    	 6 320 $
-1 600 $
  

  
    	4 720 $
  






Calcul de la recette marginale



Le tableau montre que les recettes marginales peuvent aussi être calculées comme la différence entre le gain de 6 320 $ et la perte de 1 600 $.








La Figure 7.12a montre que les recettes de l’entreprise correspondent à l’aire du rectangle dessiné sous la courbe de demande. Quand Q passe de 20 à 21, les recettes varient pour deux raisons. Une voiture supplémentaire est vendue au nouveau prix, mais, étant donné que le nouveau prix de vente est plus faible lorsque Q = 21, il y a aussi une perte de 80 $ sur chacune des 20 autres voitures vendues. Les recettes marginales correspondent à l’effet net de ces deux changements.

Sur la Figure 7.12b, nous trouvons la courbe de recette marginale, et l’utilisons pour trouver le point correspondant à un profit maximum. Le graphique supérieur montre la courbe de demande et le graphique du milieu montre la courbe de coût marginal. L’analyse de la Figure  7.12b montre comment calculer et tracer la courbe de recette marginale. Lorsque P est élevé et Q est faible, Rm est élevé : le gain issu de la vente d’une voiture supplémentaire est bien plus élevé que la perte totale sur le petit nombre d’autres voitures. Au fur et à mesure que nous descendons le long de la courbe de demande, P diminue (de telle sorte que le gain sur la dernière voiture est plus faible) et Q augmente (de telle sorte que la perte totale sur les autres voitures est plus importante). Rm diminue donc et finit par devenir négative.





            [image: Recette marginale, coût marginal et profit. ]



Figure 7.12b 
Recette marginale, coût marginal et profit.









            [image: Courbes de demande et de coût marginal : Le graphique supérieur montre la courbe de demande et le graphique du milieu montre la courbe de coût marginal. Au point A, où Q = 10 et P = 7 200 $, la recette est de 72 000 $. ]



Courbes de demande et de coût marginal



Le graphique supérieur montre la courbe de demande et le graphique du milieu montre la courbe de coût marginal. Au point A, où Q = 10 et P = 7 200 $, la recette est de 72 000 $.









            [image: Recette marginale : La recette marginale (graphique du milieu) au point A correspond à la différence entre les aires des deux rectangles : Rm = 6 320 $. ]



Recette marginale



La recette marginale au point A correspond à la différence entre les aires des deux rectangles : Rm = 6 320 $.









            [image: Recette marginale lorsque Q = 20 $ : La recette marginale lorsque Q = 20 et P = 6 400 $ est 4 880 $. ]



Recette marginale lorsque Q = 20 $



La recette marginale lorsque Q = 20 et P = 6 400 $ est 4 880 $.









            [image: Déplacement vers le bas de la courbe de demande : Lorsque nous nous déplaçons vers le bas de la courbe de demande, P diminue, et Rm diminue encore plus. Le gain associé à la production d’une voiture supplémentaire diminue, et la perte associée aux autres voitures vendues augmente. ]



Déplacement vers le bas de la courbe de demande



Lorsque nous nous déplaçons vers le bas de la courbe de demande, P diminue, et Rm diminue encore plus. Le gain associé à la production d’une voiture supplémentaire diminue, et la perte associée aux autres voitures vendues augmente.









            [image: Rm < 0 : Au point D, le gain associé à la voiture supplémentaire vendue est contrebalancé par la perte associée aux autres voitures, de sorte que la recette marginale est négative. ]



Rm < 0



Au point D, le gain associé à la voiture supplémentaire vendue est contrebalancé par la perte associée aux autres voitures, de sorte que la recette marginale est négative.









            [image: La courbe de recette marginale : En joignant les points sur le graphique du milieu, nous obtenons la courbe de recette marginale. ]



La courbe de recette marginale



En joignant les points sur le graphique du milieu, nous obtenons la courbe de recette marginale.









            [image: Rm > Cm : Rm et Cm se croisent au point E, où Q = 32. Rm > Cm pour n’importe quelle valeur de Q inférieure à 32 : la recette associée à la vente d’une voiture supplémentaire est plus importante que son coût de fabrication. Il serait donc profitable d’augmenter la production. ]



Rm > Cm



Rm et Cm se croisent au point E, où Q = 32. Rm > Cm pour n’importe quelle valeur de Q inférieure à 32 : la recette associée à la vente d’une voiture supplémentaire est plus importante que son coût de fabrication. Il serait donc profitable d’augmenter la production.









            [image: Rm < Cm : Quand Q > 32, Rm < Cm : si l’entreprise produit plus de 32 voitures, la production d’une voiture supplémentaire diminuerait son profit, tandis que son profit augmenterait en produisant moins de voitures. ]



Rm < Cm



Quand Q > 32, Rm < Cm : si l’entreprise produit plus de 32 voitures, la production d’une voiture supplémentaire diminuerait son profit, tandis que son profit augmenterait en produisant moins de voitures.









            [image: Profit de l’entreprise : Sur le graphique inférieur, nous avons représenté le profit de l’entreprise pour chaque point de la courbe de demande. Vous pouvez voir que, quand Q < 32, Rm > Cm, et le profit augmente si Q augmente. Lorsque Q = 32, le profit est maximisé. Lorsque Q > 32, Rm < Cm et le profit diminue si Q augmente. ]



Profit de l’entreprise



Sur le graphique inférieur, nous avons représenté le profit de l’entreprise pour chaque point de la courbe de demande. Vous pouvez voir que, quand Q < 32, Rm > Cm, et le profit augmente si Q augmente. Lorsque Q = 32, le profit est maximisé. Lorsque Q > 32, Rm < Cm et le profit diminue si Q augmente.









  La courbe de recette marginale est en général (mais pas nécessairement) une droite descendante. Les deux graphiques inférieurs sur la Figure 7.12b montrent que le point maximisant les profits se trouve là où la courbe Rm croise la courbe Cm. Pour comprendre pourquoi, souvenez-vous que le profit est la différence entre les recettes et les coûts, de sorte que, pour n’importe quelle valeur de Q, la variation des profits lorsque Q augmente d’une unité (le profit marginal) est égale à la différence entre la variation des recettes et la variation des coûts :

  

  Ainsi :

  
    	Si Rm > Cm, l’entreprise pourrait augmenter son profit en augmentant Q.

    	Si Rm < Cm, le profit marginal est négatif. Il serait préférable de diminuer Q.

  

  Leibniz : Recette marginale et coût marginal.

  Vous pouvez voir la manière dont le profit varie en fonction de Q sur le graphique inférieur de la Figure 7.12b. De la même manière que le coût marginal correspond à la pente de la fonction de coût, le profit marginal correspond à la pente de la fonction de profits. Dans ce cas :

  
    	Quand Q < 32, Rm > Cm : le profit marginal est positif, donc le profit augmente avec Q.

    	Quand Q > 32, Rm < Cm : le profit marginal est négatif, donc le profit diminue avec Q.

    	Quand Q = 32, Rm = Cm : le niveau de profit atteint son maximum.

  

  
    Question 7.12 Choisissez la ou les bonnes réponses

    Ce graphique présente les courbes de coût marginal et de recette marginale de Beautiful Cars. En vous basant sur les informations présentées, parmi les propositions suivantes, laquelle est correcte ?
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      	Lorsque Q = 40, le coût marginal est supérieur à la recette marginale, donc le profit de l’entreprise est négatif.

      	Les recettes sont plus élevées quand Q = 10 que quand Q = 20.

      	L’entreprise ne choisira pas de produire au point E, car le profit marginal est zéro.

      	Le profit est plus élevé lorsque Q = 20 que quand Q = 10.

    

    
      	Lorsque Q = 40, le coût marginal est plus élevé que la recette marginale, donc le profit marginal est négatif. En revanche, cela ne signifie pas que le profit est négatif.

      	La recette marginale est plus élevée au point Q = 10 qu’au point Q = 20. Cependant, comme la recette marginale est positive lorsque la production augmente de 10 à 20 unités, les recettes sont croissantes : elles sont plus élevées lorsque Q = 20.

      	Le profit marginal est de zéro au point E. Il s’agit cependant du point où le profit est maximisé, donc l’entreprise choisira ce point.

      	Pour tous les niveaux de production jusqu’au point E, la recette marginale est plus élevée que le coût marginal. Le profit augmente donc lorsque la production augmente – il est plus élevé pour Q = 20 que pour Q = 10.

    

  



7.7 Gains générés par l’échange


	rente économique
	Le surcroît de paiement ou d’un autre bénéfice reçu par l’individu par rapport à ce qu’il aurait reçu avec son alternative de second rang (ou option de réserve). Voir également : option de réserve.
	gains à l’échange
	Les bénéfices que chaque partie tire d’une transaction comparativement à leur situation en l’absence d’échange. Connu également sous le terme : gains du commerce. Voir également : rente économique.
	Pareto-efficace
	Une allocation ayant la propriété qu’il n’y a aucune allocation alternative techniquement possible qui serait plus avantageuse pour au moins une personne sans que quelqu’un d’autre n’en pâtisse.



Souvenez-vous de ce que nous avons vu dans l’Unité 5, quand des personnes s’engagent volontairement dans une interaction économique, elle le font car cela améliore leur situation : elles peuvent obtenir un surplus appelé rente économique. Le surplus total pour les parties impliquées est une mesure des gains à l’échange ou gains générés par le commerce. Nous pouvons analyser le résultat des interactions économiques entre des consommateurs et une entreprise de la même manière que nous l’avons fait pour Angela et Bruno à l’Unité 5. Nous avons évalué le surplus total et sa répartition en termes d’efficacité au sens de Pareto et d’équité.

Nous avons supposé que les règles du jeu pour l’allocation des Cheerios et des voitures aux clients sont les suivantes :


  	
    Une entreprise décide du nombre d’articles à produire et fixe un prix.

  

  	
    Ensuite, les consommateurs individuels décident d’acheter ou non.

  



Ces règles reflètent des institutions de marché classiques pour l’allocation de biens de consommation, mais nous pourrions imaginer des systèmes alternatifs — par exemple, un groupe de personnes voulant une voiture pourrait se réunir pour concevoir un modèle, puis inviter des producteurs à répondre à un appel d’offres.

Dans les interactions entre une entreprise comme Beautiful Cars et ses clients, il existe des gains potentiels pour tous tant que l’entreprise est capable de fabriquer une voiture dont le coût de production est inférieur à la valeur que le client lui attribue. Souvenez-vous que la courbe de demande indique la disposition à payer (DAP) de chaque client potentiel. Un client dont la DAP est plus élevée que le prix de vente achètera le bien et recevra un surplus, car la valeur qu’il attribue à la voiture est supérieure au prix qu’il doit payer pour l’acquérir.

De même, la courbe de coût marginal indique le coût de production de chaque voiture supplémentaire (si vous commencez à Q = 0, la courbe de coût marginal montre combien coûte la production de la première voiture, puis de la seconde, et ainsi de suite). Si le coût marginal est inférieur au prix, l’entreprise reçoit elle aussi un surplus. La Figure 7.13 indique comment trouver le surplus total de l’entreprise et de ses clients, lorsque Beautiful Cars fixe le prix afin de maximiser ses profits.





            [image: Gains à l’échange. ]



Figure 7.13 
Gains à l’échange.









            [image: Gains à l’échange : Lorsque l’entreprise détermine le prix maximisant ses profits, P* = 5 440 $, et vend Q* = 32 voitures par jour, le 32e consommateur, dont la DAP est de 5 440 $, est tout juste indifférent entre acheter et ne pas acheter une voiture. Le surplus de cet acheteur particulier est donc égal à zéro. ]



Gains à l’échange



Lorsque l’entreprise détermine le prix maximisant ses profits, P* = 5 440 $, et vend Q* = 32 voitures par jour, le 32e consommateur, dont la DAP est de 5 440 $, est tout juste indifférent entre acheter et ne pas acheter une voiture. Le surplus de cet acheteur particulier est donc égal à zéro.









            [image: Une DAP plus élevée : D’autres acheteurs sont prêts à payer plus. Le 10e consommateur, dont la DAP est de 7 200 $, obtient un surplus de 1 760 $, indiqué par la ligne verticale rouge au niveau de la quantité 10. ]



Une DAP plus élevée



D’autres acheteurs sont prêts à payer plus. Le 10e consommateur, dont la DAP est de 7 200 $, obtient un surplus de 1 760 $, indiqué par la ligne verticale rouge au niveau de la quantité 10.









            [image: Combien le 15e client serait-il prêt à payer ? : Le 15e client a une DAP de 6 800 $, et obtient donc un surplus de 1 360 $. ]



Combien le 15e client serait-il prêt à payer ?



Le 15e client a une DAP de 6 800 $, et obtient donc un surplus de 1 360 $.









            [image: Surplus du consommateur : Afin de trouver le surplus obtenu par les consommateurs, nous additionnons le surplus de chaque acheteur. Nous l’avons représenté par le triangle coloré entre la courbe de demande et la ligne du prix P*. Cette mesure des gains à l’échange des consommateurs est le surplus du consommateur. ]



Surplus du consommateur



Afin de trouver le surplus obtenu par les consommateurs, nous additionnons le surplus de chaque acheteur. Nous l’avons représenté par le triangle coloré entre la courbe de demande et la ligne du prix P*. Cette mesure des gains à l’échange des consommateurs est le surplus du consommateur.









            [image: Surplus du producteur pour la 20e voiture : De même, l’entreprise réalise un surplus du producteur pour chaque voiture vendue. Le coût marginal de la 20e voiture est de 2 000 $. En la vendant à 5 440 $, l’entreprise gagne 3 440 $, illustré par laligne verticale entre P* et la courbe de coût marginal. ]



Surplus du producteur pour la 20e voiture



De même, l’entreprise réalise un surplus du producteur pour chaque voiture vendue. Le coût marginal de la 20e voiture est de 2 000 $. En la vendant à 5 440 $, l’entreprise gagne 3 440 $, illustré par la ligne verticale entre P* et la courbe de coût marginal.









            [image: Surplus total du producteur : Afin de trouver le surplus du producteur total, nous additionnons le surplus sur chaque voiture produite : c’est l’aire colorée en violet. ]



Surplus total du producteur



Afin de trouver le surplus du producteur total, nous additionnons le surplus sur chaque voiture produite : c’est l’aire colorée en violet.









            [image: Voiture marginale : L’entreprise obtient un surplus sur la voiture marginale : la 32e et dernière voiture est vendue à un prix supérieur au coût marginal. ]



Voiture marginale



L’entreprise obtient un surplus sur la voiture marginale : la 32e et dernière voiture est vendue à un prix supérieur au coût marginal.









	surplus total
	Les gains totaux de l’échange reçus par toutes les parties impliquées dans l’échange. Il est mesuré comme la somme des surplus du consommateur et du producteur.
	surplus du consommateur
	La somme, sur toutes les unités vendues, de la volonté de payer du consommateur moins le prix auquel il a acheté le bien.
	surplus du producteur
	La somme sur toutes les unités vendues du prix auquel l’entreprise vend le bien moins le prix minimum auquel elle aurait été prête à vendre ce même bien.




  Surplus du consom­mateur, surplus du producteur, profit

  
    	Le surplus du consommateur est une mesure des bénéfices pour les consommateurs de participer au marché.

    	Le surplus du producteur est étroitement lié aux profits de l’entreprise, mais n’est pas exactement la même chose. Le surplus du producteur est la différence entre les recettes de l’entreprise et le coût marginal de chaque unité, mais il ne prend pas en compte les coûts fixes, encourus même lorsque Q = 0.

    	Le profit est égal au surplus du producteur moins les coûts fixes.

    	Le surplus total résultant de l’échange sur le marché, pour l’entreprise et les consommateurs, est la somme des surplus du consommateur et du producteur.

  



Sur la Figure 7.13, la zone colorée au-dessus de P* représente le surplus du consommateur et la zone colorée en dessous de P* est le surplus du producteur. En observant leur taille relative sur la Figure 7.13, nous voyons que, sur ce marché, c’est l’entreprise qui obtient une part plus importante du surplus.

Comme dans le cas des contrats volontaires entre Angela et Bruno, les deux parties gagnent à participer au marché des voitures Beautiful Cars et la répartition des gains est déterminée par leur pouvoir de négociation respectif. Dans ce cas, l’entreprise a plus de pouvoir que ses clients, car elle est la seule à vendre des voitures Beautiful Cars. Elle peut fixer un prix élevé et obtenir une part importante des gains, car elle sait que les clients qui accordent une valeur importante à ses voitures n’ont pas d’autre choix que d’accepter sa proposition de vente. Un client individuel n’a aucun pouvoir pour négocier les prix, car l’entreprise a de nombreux autres clients potentiels.

Efficacité au sens de Pareto


	Pareto-efficace
	Une allocation ayant la propriété qu’il n’y a aucune allocation alternative techniquement possible qui serait plus avantageuse pour au moins une personne sans que quelqu’un d’autre n’en pâtisse.
	amélioration au sens de Pareto
	Un changement qui bénéficie à au moins une personne sans dégrader la situation d’une autre personne. Voir également : Pareto-dominant.



L’allocation des voitures sur ce marché est-elle Pareto-efficace ? La réponse est non, car il existe des clients qui n’achètent pas de voitures au prix fixé par l’entreprise, mais seraient prêts à payer un prix plus élevé que ce qu’il ne coûte à l’entreprise pour produire. Sur la Figure 7.13, nous avons vu que Beautiful Cars réalise un surplus sur la voiture marginale (la 32e). Le prix est supérieur au coût marginal. L’entreprise pourrait produire une autre voiture et la vendre au 33e client à un prix inférieur à 5 440 $, mais toujours supérieur au coût de production. Cela constituerait une amélioration au sens de Pareto : l’entreprise et le 33e client verraient tous deux leur situation améliorée. En d’autres termes, les gains potentiels à l’échange sur le marché pour ce type de voitures n’ont pas été épuisés au point E.

Supposez que l’entreprise choisisse le point F, où la courbe de coût marginal croise la courbe de demande. Ce point représente une allocation Pareto-efficace, car il n’existe pas d’autres améliorations potentielles au sens de Pareto – produire une voiture supplémentaire coûterait plus que ce que les clients restants seraient prêts à payer. La Figure 7.14 explique pourquoi le surplus total, que nous pouvons interpréter comme étant la taille du gâteau à partager entre l’entreprise et ses clients, serait plus important au point F.





            [image: Perte sèche. ]



Figure 7.14 
Perte sèche.









            [image: Gains à l’échange inexploités : Le prix et la quantité maximisant les profits de l’entreprise sont représentés par le point E, mais il reste des gains à l’échange inexploités. L’entreprise pourrait fabriquer une voiture de plus et la vendre au 33e consommateur à un prix plus élevé que son coût de production. ]



Gains à l’échange inexploités



Le prix et la quantité maximisant les profits de l’entreprise sont représentés par le point E, mais il reste des gains à l’échange inexploités. L’entreprise pourrait fabriquer une voiture de plus et la vendre au 33e consommateur à un prix plus élevé que son coût de production.









            [image: Allocation Pareto-efficace : Supposons que l’entreprise choisisse le point F à la place, et vende Q0 voitures à un prix P0 égal au coût marginal. Cette allocation est Pareto-efficace : produire une voiture supplémentaire coûterait plus que P0, et aucun consommateur ne serait prêt à payer autant. ]



Allocation Pareto-efficace



Supposons que l’entreprise choisisse le point F à la place, et vende Q0 voitures à un prix P0 égal au coût marginal. Cette allocation est Pareto-efficace : produire une voiture supplémentaire coûterait plus que P0, et aucun consommateur ne serait prêt à payer autant.









            [image: Surplus du consommateur plus élevé : Le surplus du consommateur est plus élevé au point F qu’au point E. ]



Surplus du consommateur plus élevé



Le surplus du consommateur est plus élevé au point F qu’au point E.









            [image: Surplus total plus élevé : Le surplus du producteur est plus faible au point F qu’au point E, mais le surplus total est plus élevé. ]



Surplus total plus élevé



Le surplus du producteur est plus faible au point F qu’au point E, mais le surplus total est plus élevé.









            [image: Perte sèche : Au point E, il y a une perte sèche égale à l’aire du triangle blanc entre Q = 32, la courbe de demande et la courbe Cm. ]



Perte sèche



Au point E, il y a une perte sèche égale à l’aire du triangle blanc entre Q = 32, la courbe de demande et la courbe Cm.








Le surplus total serait plus élevé au point Pareto-efficace (F) qu’au point E. Le surplus du consommateur serait aussi plus élevé, car ceux prêts à payer un prix plus élevé bénéficieraient d’un prix plus faible et des consommateurs supplémentaires obtiendraient également un surplus. Cependant, Beautiful Cars ne choisira pas F, car le surplus du producteur y est plus faible (et vous pouvez voir qu’il se trouve sur une courbe d’isoprofit plus basse).


	perte sèche
	Une perte de surplus total par rapport à une allocation Pareto-efficace.



Comme l’entreprise choisit E, il y a une perte de surplus potentiel, connue sous le nom de perte sèche. Sur le graphique, il s’agit de l’aire triangulaire entre Q = 32, la courbe de demande et la courbe de coût marginal.

Il peut sembler déconcertant que l’entreprise choisisse le point E, alors que nous avons dit que sa situation et celle de ses clients pourraient être améliorées en choisissant un autre point. Cette affirmation est vraie, mais uniquement si les voitures pouvaient être vendues aux nouveaux clients à un prix inférieur à celui proposé aux 32 premiers acheteurs. L’entreprise choisit le point E, car c’est le mieux qu’elle puisse faire étant donné les règles du jeu (fixer un prix unique pour tous les clients). L’allocation résultant de la détermination du prix par le fabricant d’un produit différencié, comme les Beautiful Cars, n’est pas optimale au sens de Pareto. L’entreprise utilise son pouvoir de négociation pour déterminer un prix plus élevé que le coût marginal d’une voiture. Elle maintient le prix élevé en produisant une quantité plus faible que celle qui aurait prévalu dans une allocation Pareto-efficace.

Mais évaluer si le résultat est efficace au sens de Pareto ne signifie pas que les règles du jeu doivent demeurer inchangées. S’il existe une allocation techniquement faisable avec laquelle au moins une personne est mieux lotie et personne n’est moins bien lotie, alors E n’est pas efficace au sens de Pareto. Imaginons à présent que les règles du jeu soient différentes et que l’entreprise soit capable de faire payer des prix différents à chaque acheteur, qui seraient légèrement inférieurs à leur disposition à payer. Dans ce cas, l’entreprise vendra à chaque acheteur potentiel dont la disposition à payer excède le coût marginal. Tous les échanges mutuellement bénéfiques seront alors réalisés. La quantité de voitures produites serait Pareto-efficace.

Pour fixer les prix individuels de cette manière (appelée discrimination des prix), l’entreprise a besoin de connaître la disposition à payer de chaque acheteur. Dans ce cas hypothétique, la perte sèche disparaîtrait. L’entreprise capturerait l’ensemble du surplus : il y aurait un surplus du producteur, mais pas de surplus du consommateur. Nous pouvons penser que c’est injuste, mais l’allocation de marché serait Pareto-efficace.


  Exercice 7.5 Modification des règles du jeu

  
    	Supposez que Beautiful Cars ait suffisamment d’information et un pouvoir de négociation si important qu’elle puisse faire payer séparément chaque consommateur, au prix maximum qu’il est prêt à payer. Dessinez les courbes de demande et de coût marginal (comme sur la Figure 7.14), et indiquez sur votre graphique :
      
        	le nombre de voitures vendues; 

        	le prix le plus élevé payé par un consommateur ;

        	le prix le plus faible payé ;

        	le surplus du consommateur et le surplus du producteur.

      

    

    	Pouvez-vous trouver des exemples de biens vendus de cette manière ?

    	Pourquoi n’est-ce pas une pratique courante ?

    	Certaines entreprises font payer des prix différents à différents groupes de consommateurs – par exemple, les compagnies aériennes font parfois payer plus aux personnes qui achètent leur billet à la dernière minute. Quelle est leur raison pour agir de cette manière et quel est son effet sur la répartition du surplus entre consommateur et producteur ?

    	Supposez qu’une politique de la concurrence ait changé les règles du jeu. Comment cela pourrait-il donner plus de pouvoir de négociation aux consommateurs ?

    	Selon ces règles, combien de voitures seraient vendues ?

    	Selon ces règles, quels seraient les surplus du producteur et du consommateur ?

  




  Question 7.13 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les propositions suivantes, laquelle est correcte ?

  
    	Le surplus du consommateur est la différence entre la disposition à payer des consommateurs et le prix qu’ils payent.

    	Le surplus du producteur est égal au profit de l’entreprise.

    	La perte sèche est la perte subie par le producteur, due au fait qu’il ne vende pas plus de voitures.

    	Tous les gains potentiels à l’échange sont réalisés lorsque l’entreprise choisit le prix et la quantité qui maximisent son profit.

  

  
    	Pour être plus précis, chaque consommateur reçoit un surplus égal à la différence entre sa DAP et le prix. Le surplus du consommateur (total) est la somme des surplus de chaque consommateur.

    	Le surplus du producteur est la différence entre les recettes et le coût marginal de l’entreprise. Ce n’est pas la même chose que le profit, qui ne prend pas en compte les coûts fixes de production. Le profit est égal à la différence entre le surplus du producteur et ses coûts fixes.

    	La perte sèche est la perte de surplus total potentiel liée au fait que l’entreprise produise en dessous du niveau Pareto-efficace. C’est la somme des pertes de surplus du consommateur et du producteur.

    	Au niveau de production Pareto-efficace, tous les gains possibles seraient réalisés. Cependant, le choix maximisant le niveau de profits d’une entreprise produisant un bien différencié n’est pas Pareto-efficace.

  



7.8 Élasticité de la demande

L’entreprise maximise ses profits en choisissant le point où la pente de la courbe d’isoprofit (TMS) est égale à la pente de la courbe de demande (TMT), qui représente le compromis que l’entreprise est obligée de faire entre le prix et la quantité.


	élasticité-prix de la demande
	La variation en pourcentage dans la demande qui aurait lieu en réponse à une hausse du prix de 1 %. On l’exprime comme un nombre positif. La demande est élastique si l’élasticité est supérieure à 1, et inélastique si l’élasticité est inférieure à 1.



La décision de l’entreprise dépend donc de la pente de la courbe de demande : en d’autres termes, de la manière dont la demande des clients pour un produit changera lorsque le prix varie. L’élasticité-prix de la demande est une mesure de la sensibilité des consommateurs à un changement de prix. Elle est définie comme la variation (en pourcents) de la demande en réponse à une augmentation du prix de 1 %. Par exemple, supposez que lorsque le prix d’un produit augmente de 10 %, nous observions une baisse de 5 % de la quantité vendue. Nous pouvons alors calculer l’élasticité, ε, de la manière suivante :



ε est la lettre grecque epsilon, souvent utilisée pour représenter l’élasticité. Pour une courbe de demande, la quantité diminue lorsque le prix augmente. Le changement de demande est donc négatif lorsque le changement du prix est positif et vice versa. Le signe moins (-) dans la formule de l’élasticité garantit que la mesure de la sensibilité au prix soit un nombre positif. Dans cet exemple, nous obtenons donc :



L’élasticité-prix de la demande est liée à la pente de la courbe de demande. Si la courbe de demande est assez plate, la quantité varie beaucoup en réponse à une variation de prix, donc l’élasticité est élevée. Inversement, une courbe de demande plus pentue correspond à une élasticité plus faible. Cependant, ce n’est pas la même chose, et il est important de noter que l’élasticité change lorsque nous nous déplaçons le long de la courbe de demande, même quand la pente ne varie pas.

La Figure 7.15 présente (de nouveau) la courbe de demande pour les voitures, dont la pente est constante : c’est une ligne droite. À chaque point, si la quantité augmente d’une unité (ΔQ = 1), le prix baisse de 80 $ (ΔP = -80 $) :



Étant donné que ΔP = -80 $ quand ΔQ = 1, quel que soit le point choisi sur la courbe de demande, il est facile de calculer l’élasticité pour n’importe quel point. Au point A, par exemple, Q = 20 et P = 6 400 $. Nous avons donc :



Et donc :



Le tableau de la Figure 7.15 calcule l’élasticité pour plusieurs points sur la courbe de demande. Utilisez les étapes de l’analyse pour voir, qu’au fur et à mesure que nous déplaçons vers le bas la courbe de demande, les mêmes variations de P et de Q entraînent un changement (exprimé en pourcents) de P plus élevé et de Q plus faible, de sorte que l’élasticité diminue.





            [image: L’élasticité de la demande de voitures. ]




  
    	Élasticité = − Variation de Q (en %) / Variation de P (en %)
  

  
    	
    	A
    	B
    	C
    	D
  

  
    	Q
    	20
    	40
    	50
    	70
  

  
    	P
    	6 400 $
    	4 800 $
    	4 000 $
    	2 400 $
  

  
    	ΔQ
    	1
    	1
    	1
    	1
  

  
    	ΔP
    	− 80 $
    	− 80 $
    	− 80 $
    	− 80 $
  

  
    	Variation de Q (en %)
    	5,00 %
    	2,50 %
    	2,00 %
    	1,43 %
  

  
    	Variation de P (en %)
    	− 1,25
    	− 1,67
    	− 2,00
    	− 3,33
  

  
    	Élasticité
    	4,00
    	1,50
    	1,00
    	0,43
  

  
    	Rm
    	4 880 $
    	1 680 $
    	80 $
    	− 3 120 $
  






Figure 7.15 
L’élasticité de la demande de voitures.









            [image: Cette courbe de demande est une ligne droite : À chaque point de la courbe de demande, si Q augmente d’une unité, P change de ΔP = − 80 $. ]




  
    	Élasticité = − Variation de Q (en %) / Variation de P (en %)
  

  
    	
    	A
    	B
    	C
    	D
  

  
    	Q
    	20
    	40
    	50
    	70
  

  
    	P
    	6 400 $
    	4 800 $
    	4 000 $
    	2 400 $
  

  
    	ΔQ
    	1
    	1
    	1
    	1
  

  
    	ΔP
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
  

  
    	Variation de Q (en %)
    	5,00
    	2,50
    	2,00
    	1,43
  

  
    	Variation de P (en %)
    	−1,25
    	−1,67
    	−2,00
    	−3,33
  

  
    	Élasticité
    	4,00
    	1,50
    	1,00
    	0,43
  

  
    	Rm
    	4 880 $
    	1 680 $
    	80 $
    	− 3 120 $
  






Cette courbe de demande est une ligne droite



À chaque point de la courbe de demande, si Q augmente d’une unité, P change de ΔP = − 80 $.









            [image: Élasticité au point A : Au point A, si ΔQ = 1, la variation (en %) de Q est 100 × 1/20 = 5 %. Comme ΔP = − 80 $, la variation (en  %) est 100 × (-80)/6 400 = − 1,25 %. L’élasticité est donc de 4. ]




  
    	Élasticité = − Variation de Q (en %) / Variation de P (en %)
  

  
    	
    	A
    	B
    	C
    	D
  

  
    	Q
    	20
    	40
    	50
    	70
  

  
    	P
    	6 400 $
    	4 800 $
    	4 000 $
    	2 400 $
  

  
    	ΔQ
    	1
    	1
    	1
    	1
  

  
    	ΔP
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
  

  
    	Variation de Q (en %)
    	5,00
    	2,50
    	2,00
    	1,43
  

  
    	Variation de P (en %)
    	−1,25
    	−1,67
    	−2,00
    	−3,33
  

  
    	Élasticité
    	4,00
    	1,50
    	1,00
    	0,43
  

  
    	Rm
    	4 880 $
    	1 680 $
    	80 $
    	−3 120 $
  






Élasticité au point A



Au point A, si ΔQ = 1, la variation (en %) de Q est 100 × 1/20 = 5 %. Comme ΔP = − 80 $, la variation (en  %) est 100 × (-80)/6 400 = − 1,25 %. L’élasticité est donc de 4.









            [image: L’élasticité est plus faible au point B qu’au point A : Au point B, Q est plus élevé, de sorte que la variation en pourcents est plus faible lorsque ΔP = 1. L’élasticité au point B est donc moins élevée qu’au point A. Le tableau indique qu’elle est de 1,5. ]




  
    	Élasticité = − Variation de Q (en %) / Variation de P (en %)
  

  
    	
    	A
    	B
    	C
    	D
  

  
    	Q
    	20
    	40
    	50
    	70
  

  
    	P
    	6 400 $
    	4 800 $
    	4 000 $
    	2 400 $
  

  
    	ΔQ
    	1
    	1
    	1
    	1
  

  
    	ΔP
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
  

  
    	Variation de Q (en %)
    	5,00
    	2,50
    	2,00
    	1,43
  

  
    	Variation de P (en %)
    	−1,25
    	−1,67
    	−2,00
    	−3,33
  

  
    	Élasticité
    	4,00
    	1,50
    	1,00
    	0,43
  

  
    	Rm
    	4 880 $
    	1 680 $
    	80 $
    	−3 120 $
  






L’élasticité est plus faible au point B qu’au point A



Au point B, Q est plus élevé, de sorte que la variation en pourcents est plus faible lorsque ΔP = 1. L’élasticité au point B est donc moins élevée qu’au point A. Le tableau indique qu’elle est de 1,5.









            [image: Quand Q augmente, l’élasticité baisse : L’élasticité est égale à 1 au point C et inférieure à 1 au point D. ]




  
    	Élasticité = − Variation de Q (en %) / Variation de P (en %)
  

  
    	
    	A
    	B
    	C
    	D
  

  
    	Q
    	20
    	40
    	50
    	70
  

  
    	P
    	6 400 $
    	4 800 $
    	4 000 $
    	2 400 $
  

  
    	ΔQ
    	1
    	1
    	1
    	1
  

  
    	ΔP
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
  

  
    	Variation de Q (en %)
    	5,00
    	2,50
    	2,00
    	1,43
  

  
    	Variation de P (en %)
    	−1,25
    	−1,67
    	−2,00
    	−3,33
  

  
    	Élasticité
    	4,00
    	1,50
    	1,00
    	0,43
  

  
    	Rm
    	4 880 $
    	1 680 $
    	80 $
    	−3 120 $
  






Quand Q augmente, l’élasticité baisse



L’élasticité est égale à 1 au point C et inférieure à 1 au point D.









            [image: Recette marginale : Le tableau présente également la recette marginale à chaque point. Lorsque l’élasticité est supérieure à 1, Rm > 0. Lorsque l’élasticité est inférieure à 1, Rm < 0. ]




  
    	Élasticité = − variation de Q (en %)/ variation de P (en %)
  

  
    	
    	A
    	B
    	C
    	D
  

  
    	Q
    	20
    	40
    	50
    	70
  

  
    	P
    	6 400 $
    	4 800 $
    	4 000 $
    	2 400 $
  

  
    	ΔQ
    	1
    	1
    	1
    	1
  

  
    	ΔP
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
    	−80 $
  

  
    	Variation de Q (en %)
    	5,00
    	2,50
    	2,00
    	1,43
  

  
    	Variation de P (en %)
    	−1,25
    	−1,67
    	−2,00
    	−3,33
  

  
    	Élasticité
    	4,00
    	1,50
    	1,00
    	0,43
  

  
    	Rm
    	4,880 $
    	1,680 $
    	80 $
    	−3,120 $
  






Recette marginale



Le tableau présente également la recette marginale à chaque point. Lorsque l’élasticité est supérieure à 1, Rm > 0. Lorsque l’élasticité est inférieure à 1, Rm < 0.








On dit que la demande est élastique lorsque l’élasticité est supérieure à 1 et inélastique lorsqu’elle est inférieure à 1. Vous pouvez voir sur le tableau de la Figure 7.15 que les recettes marginales sont positives pour tous les points associés à une demande élastique et négatives pour tous les points associés à une demande inélastique. Comment expliquer cela ? Lorsque la demande est fortement élastique, les prix vont très peu baisser si l’entreprise augmente la quantité produite. En produisant une voiture supplémentaire, l’entreprise va donc engranger des recettes sur cette voiture sans perdre beaucoup sur les autres voitures vendues, de sorte que les recettes totales augmenteront. En d’autres termes, Rm > 0. À l’inverse, si la demande est inélastique, l’entreprise ne peut pas augmenter Q sans faire face à une diminution importante de P, donc Rm < 0. Dans la rubrique Einstein à la fin de cette section, nous prouvons que cette relation est valide pour toutes les courbes de demande.


  Question 7.14 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Un magasin vend 20 chapeaux par semaine, à 10 $ l’unité. Lorsqu’il augmente le prix à 12 $, le nombre de chapeaux vendus diminue à 15 par semaine. Parmi les propositions suivantes, lesquelles sont correctes ?

  
    	Lorsque le prix augmente de 10 $ à 12 $, la demande augmente de 25 %.

    	Une augmentation de 20 % du prix entraîne une diminution de la demande de 25 %.

    	La demande pour les chapeaux est inélastique.

    	L’élasticité de la demande est de 1,25.

  

  
    	Lorsque le prix augmente de 10 $ à 12 $, la demande diminue.

    	L’augmentation de prix (en pourcents) est 100 × 2/10 = 20 %. Cela entraîne une diminution de la demande en pourcents de 100 × 5/20 = 25 %.

    	En utilisant les données pour estimer l’élasticité-prix de la demande, vous obtenez une valeur supérieure à 1, donc la demande est élastique.

    	L’augmentation du prix (en pourcents) est 100 × 2/10 = 20 % ; la diminution de la demande (en pourcents) est 100 × 5/20 = 25 %. L’élasticité peut donc être estimée à 25/20 = 1,25.

  



Comment l’élasticité de la demande affecte-t-elle les décisions d’une entreprise ? Rappelez-vous que la quantité maximisant les profits du constructeur de voitures est Q = 32. Vous pouvez voir sur la Figure 7.15 qu’elle se situe sur la partie élastique de la courbe de demande. L’entreprise ne choisira jamais un point tel que D, où la courbe de demande est inélastique, car la recette marginale y est négative. Il serait toujours avantageux de diminuer la quantité, car cela augmenterait les recettes et diminuerait les coûts. L’entreprise choisira donc toujours un point correspondant à une élasticité supérieure à 1.


	marge de profit
	La différence entre le prix et le coût marginal.



Par ailleurs, la marge bénéficiaire de l’entreprise (la différence entre le prix et le coût marginal de production) est étroitement liée à l’élasticité de la demande. La Figure 7.16 représente une situation dans laquelle la demande est fortement élastique. La courbe de demande est assez plate, donc de faibles variations de prix entraîneront des variations importantes des quantités vendues. Le choix maximisant les profits est le point E. Vous pouvez voir que la marge bénéficiaire est relativement faible. Cela signifie que la quantité de voitures que l’entreprise choisit de produire est légèrement inférieure à la quantité Pareto-efficace, au point F, où la marge bénéficiaire est nulle.




            [image: Entreprise confrontée à une forte élasticité de la demande. ]



Figure 7.16 
Entreprise confrontée à une forte élasticité de la demande.






La Figure 7.17 montre la décision prise par une entreprise ayant les mêmes coûts de production, mais faisant face à une demande moins élastique de ses voitures. Dans ce cas, la marge bénéficiaire est élevée et la quantité produite est faible. Lorsque le prix augmente, de nombreux consommateurs sont toujours prêts à payer. L’entreprise exploite cette situation pour maximiser ses profits, obtenant une plus grande part du surplus. Moins de voitures sont alors vendues, et les gains à l’échange inexploités, qui sont mesurés par la perte sèche, sont élevés.




            [image: Entreprise confrontée à une élasticité de la demande moins importante. ]



Figure 7.17 
Entreprise confrontée à une élasticité de la demande moins importante.







	taux de marque
	Le prix moins le coût marginal divisé par le prix. Il est inversement proportionnel à l’élasticité de la demande pour le bien.




  Leibniz : Élasticité de la demande



Ces exemples montrent que plus l’élasticité de la demande est faible, plus l’entreprise augmente le prix au-dessus du coût marginal pour obtenir une marge bénéficiaire élevée. Quand l’élasticité de la demande est faible, l’entreprise a le pouvoir d’augmenter les prix sans perdre beaucoup de clients, et le taux de marque - marge bénéficiaire exprimée en proportion du prix de vente – est élevé. La rubrique Einstein à la fin de cette section vous montre que le taux de marque est inversement proportionnel à l’élasticité de la demande.


  Question 7.15 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Ce graphique représente deux courbes de demande, D1 et D2.

  


            [image:  ]






  D’après ce graphique, parmi les propositions suivantes, lesquelles sont correctes ?

  
    	Au point E, la courbe de demande D1 est moins élastique que D2.

    	L’élasticité est la même aux points A et C.

    	Au point E, les courbes de demande ont la même élasticité.

    	L’élasticité est plus élevée au point E qu’au point B.

  

  
    	Au point E, le prix et la quantité sont les mêmes sur les deux courbes de demande, mais D1 est plus pentue, donc moins élastique que D2.

    	La pente est identique aux points A et C, mais au point A, le prix est plus élevé et la quantité plus faible, donc l’élasticité est plus élevée.

    	Le prix et la quantité sont les mêmes sur les deux courbes de demande, mais D1 est plus pentue, donc les élasticités ne sont pas les mêmes.

    	La pente est la même aux points E et B. Mais au point E, le prix est plus élevé et la quantité est plus faible, donc l’élasticité est plus élevée.

  




  Einstein Élasticité de la demande et recette marginale

  Le graphique montre comment obtenir une formule générale pour calculer l’élasticité à n’importe quel point (Q, P) sur la courbe de demande.

  Il montre également la manière dont l’élasticité est liée à la pente de la courbe de demande. Une courbe plus plate a une pente moindre, ce qui indique une plus grande élasticité.

  


            [image: L’élasticité de la demande et la recette marginale. ]



Figure 7.18 
L’élasticité de la demande et la recette marginale.






  Au point A, le prix est P et la quantité est Q. Si la quantité augmente de ΔQ, le prix baisse : il varie de ΔP, qui est négatif.

  

  Supposez que la demande soit élastique au point A. Cela signifie l’élasticité est supérieure à 1 :

  

  En multipliant par -QΔP  (qui est positif) :

  

  Et en réarrangeant, nous obtenons :

  

  Envisagez le cas spécial où ΔQ = 1. L’inégalité devient alors :

  

  Maintenant, rappelez-vous que la recette marginale au point A correspond à la variation de recettes lorsque Q augmente d’une unité. Cette variation peut être décomposée en un gain de recettes sur l’unité supplémentaire, qui est P, et la perte sur les autres unités, qui est QΔP. Cette inégalité nous montre donc que la recette marginale est ici positive.

  Nous avons montré que, lorsque la demande est élastique, Rm > 0. De la même manière, lorsque la demande est inélastique, Rm < 0.

  Taille du taux de marque choisi par l’entreprise

  Nous pouvons dériver une formule qui montre que le taux de marque est élevé quand l’élasticité de la demande est faible.

  Nous savons que l’entreprise choisit un point où la pente de la courbe d’isoprofit est égale à la pente de la courbe de demande, et que la pente de la courbe de demande est liée à l’élasticité-prix de la demande :

  

  En réarrangeant cette formule :

  

  Nous savons également grâce à la Section 7.4 :

  

  Lorsque les deux pentes sont égales :

  

  En réarrangeant l’expression, on obtient :

  

  Le terme de gauche est la marge bénéficiaire rapportée au prix, appelé « taux de marque ». De ce fait :

  
    Le taux de marque de l’entreprise est inversement proportionnel à l’élasticité de la demande.
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7.9 Utilisation des élasticités de demande pour les politiques publiques

Mesurer les élasticités de demande n’est pas seulement utile pour les entreprises, mais l’est aussi pour les décideurs publics. Si le gouvernement décide d’imposer une taxe sur un certain produit, cette taxe augmentera le prix payé par les consommateurs. Son effet dépendra alors de l’élasticité de la demande :


  	si la demande est très élastique : une taxe entraînera une forte baisse des ventes. Cela peut être intentionnel, comme lorsque les gouvernements taxent le tabac pour décourager les fumeurs, en raison de ses effets néfastes sur la santé ;

  	si une taxe entraîne une baisse importante des ventes : elle réduit aussi les recettes fiscales potentielles.



Cela signifie qu’un gouvernement souhaitant augmenter ses recettes fiscales doit taxer des produits dont la demande est inélastique.

Plusieurs pays, dont le Mexique et la France, ont introduit des taxes conçues pour réduire la consommation de nourriture et de boissons mauvaises pour la santé. Une étude internationale de 2014 a en effet révélé une augmentation inquiétante de l’obésité chez les adultes et les enfants depuis 1980. En 2013, 37 % des hommes et 38 % des femmes dans le monde étaient en surpoids ou obèses. En Amérique du Nord, ces taux étaient respectivement de 70 % et 61 %, mais l’épidémie d’obésité n’affecte pas seulement les pays les plus riches : les taux respectifs au Moyen-Orient et en Afrique du Nord étaient de 59 % et de 66 %.

Matthew Harding et Michael Lovenheim ont utilisé des données détaillées sur les achats de nourriture des consommateurs aux États-Unis afin d’estimer l’élasticité de la demande pour différents types d’aliments et examiner les effets de taxes sur la nourriture. Ils ont classé les produits alimentaires en 33 catégories et utilisé un modèle de décision appliqué aux consommateurs pour examiner la manière dont les variations de prix affectent la part de chaque catégorie de produits dans les achats totaux et donc la composition nutritionnelle du régime alimentaire. Ce faisant, ils ont pris en compte le fait qu’une variation de prix de n’importe quel produit a un effet aussi bien sur la demande de ce produit que sur celle des autres. La Figure 7.19 présente les prix et élasticités de quelques catégories.





  
    	Catégorie
    	Type
    	Calories par portion
    	Prix aux 100 g ($)
    	Dépense hebdomadaire habituelle ($)
    	Élasticité-prix de la demande
  

  
    	1
    	Fruits et légumes
    	660
    	0,38
    	2,00
    	1,128
  

  
    	2
    	Fruits et légumes
    	140
    	0,36
    	3,44
    	0,830
  

  
    	15
    	Céréales, pâtes, pain
    	1 540
    	0,38
    	2,96
    	0,854
  

  
    	17
    	Céréales, pâtes, pain
    	960
    	0,53
    	2,64
    	0,292
  

  
    	28
    	Collations, friandises
    	433
    	1,13
    	4,88
    	0,270
  

  
    	29
    	Collations, friandises
    	1 727
    	0,68
    	7,60
    	0,295
  

  
    	30
    	Produits laitiers
    	2 052
    	0,09
    	2,32
    	1,1793
  

  
    	31
    	Produits laitiers
    	874
    	0,15
    	1,44
    	1,972
  






Figure 7.19 
Élasticités-prix de la demande pour différents types de nourriture. Voir Calories par portion pour comparer les groupes riches et pauvres en calories de chaque type de nourriture.






Harding, Matthew, and Michael Lovenheim. 2013. ‘The Effect of Prices on Nutrition: Comparing the Impact of Product- and Nutrient-Specific Taxes’. SIEPR Discussion Paper No. 13-023.






Vous pouvez voir que la demande pour les produits laitiers à faible teneur en calories est la plus sensible à des changements de prix. Si leur prix augmente de 10 %, la quantité achetée baissera en moyenne de 19,72 %. La demande pour les en-cas et les bonbons est plutôt inélastique, ce qui suggère qu’il serait difficile de dissuader les consommateurs d’en acheter en modifiant les prix.


  Exercice 7.6 Élasticité et dépenses

  La Figure 7.19 présente également les dépenses hebdomadaires dans chaque catégorie pour un consommateur aux États-Unis, dont la dépense totale de nourriture serait de 80 $ répartis sur les différents aliments. Supposez que le prix de la catégorie 30, les produits laitiers très caloriques, augmente de 10 % :

  
    	De quel pourcentage la demande pour les produits laitiers à haute teneur en calories baisserait-elle ?

    	Calculez la quantité consommée (en grammes), avant et après la variation de prix.

    	Calculez ses dépenses totales en produits laitiers à haute teneur en calories avant et après la variation de prix. Vous devez vous attendre à trouver une baisse des dépenses.

    	Maintenant, choisissez une catégorie d’aliments dont l’élasticité est inférieure à 1, et répétez les calculs. Dans ce cas, vous devriez trouver une augmentation des dépenses.

  



Harding et Lovenheim ont examiné les effets qu’auraient une taxe de 20 % sur le sucre, les matières grasses et le sel. Une taxe de 20 % sur le sucre, par exemple, augmenterait de 10 % le prix d’un produit contenant 50 % de sucre. Selon leur étude, une taxe sur le sucre est celle qui aurait le plus d’effets positifs sur la nutrition : elle réduirait la consommation de sucre de 16 %, de matières grasses de 12 %, de sel de 10 % et l’apport calorique total de 19 %.7


  Pour approfondir, ce blog relaye une réaction aux travaux de Matthew Harding et de Michael Lovenheim : The Huffington Post. 2014. ‘There’s An Easy Way To Fight Obesity, But Conservatives Will HATE It’.




  Exercice 7.7 Taxes alimentaires et santé

  Les taxes alimentaires conçues pour modifier la consommation en faveur d’un régime plus sain sont controversées. Certaines personnes pensent que chacun doit faire ses propres choix et que, si l’on préfère manger des produits néfastes pour sa santé, les pouvoirs publics ne devraient pas intervenir. Sachant que ceux qui tomberont malades seront soignés avec un coût pour la collectivité, d’autres personnes soutiennent que les pouvoirs publics ont un rôle dans la prévention en matière de santé.

  Avec vos propres mots, donnez des arguments pour ou contre les taxes alimentaires visant à favoriser une alimentation saine.
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7.10 Choix des prix, concurrence et pouvoir de marché


	monopole
	Une entreprise qui est l’unique vendeur d’un produit n’ayant pas de substituts proches. Se dit aussi d’un marché avec un seul vendeur. Voir également : pouvoir de monopole, monopole naturel.



Notre analyse du choix des prix de l’entreprise peut être appliquée à n’importe quelle entreprise fabriquant et vendant un produit différent de ceux proposés par les autres entreprises. Au 19e siècle, l’économiste français Augustin Cournot a mené une analyse similaire, en utilisant l’exemple de l’eau en bouteille venant « d’une source minérale, à laquelle on vient de reconnaître des propriétés salutaires qu’aucune autre ne possède ». Cournot fait ainsi référence à un cas de monopole — dans un marché monopolisé, il n’existe qu’un seul vendeur. Il a montré, comme nous l’avons fait, que, dans ce cas, l’entreprise fixe un prix plus élevé que le coût marginal de production.8


  Les grands économistes Augustin Cournot

  [image: Augustin Cournot]
Augustin Cournot (1801–1877) était un économiste français, célèbre aujourd’hui pour son modèle d’oligopole (un marché ne comptant qu’un petit nombre d’entreprises). Dans son livre Recherches sur les principes mathématiques de la Théorie des Richesses publié en 1838, il introduit une nouvelle approche mathématique de l’économie, bien qu’il ait redouté de s’« attirer […] la réprobation des théoriciens accrédités ». Le travail de Cournot a influencé d’autres économistes du 19e siècle, comme Marshall et Walras et posé les principes de base que nous utilisons encore aujourd’hui pour penser le comportement des entreprises. Bien qu’il ait utilisé l’algèbre plutôt que des graphiques, l’analyse faite par Cournot de la demande et de la maximisation des profits est très similaire à la nôtre.



Nous avons vu dans la Section 7.6 que, lorsque le producteur d’un bien différencié détermine un prix supérieur au coût marginal de production, l’allocation de marché n’est pas Pareto-efficace. Quand l’allocation de marché est Pareto-inefficace, nous décrivons cette situation comme une défaillance du marché.


  Défaillance de marché

  Une défaillance de marché a lieu lorsque les marchés allouent les ressources d’une manière inefficace au sens de Pareto.



La perte sèche nous donne une mesure des conséquences d’une défaillance de marché : l’ampleur des gains à l’échange qui ne sont pas exploités. Nous avons vu dans la Section 7.7 que la perte sèche résultant d’un prix supérieur au coût marginal est élevée lorsque l’élasticité de la demande est faible.

Mais alors, qu’est-ce qui détermine l’élasticité de la demande pour un produit et pourquoi certaines entreprises font-elles face à une demande plus élastique que d’autres ? Pour répondre à cette question, nous devons nous pencher de nouveau sur le comportement des consommateurs.

Les marchés de produits différenciés reflètent des différences de préférences entre les consommateurs. Les personnes désirant acheter une voiture cherchent différentes combinaisons de caractéristiques. La disposition à payer d’un consommateur pour un certain modèle dépend donc non seulement des caractéristiques de ce modèle, mais aussi des caractéristiques et du prix de voitures similaires d’autres marques.

La Figure 7.20 indique, par exemple, les prix d’achat de berlines trois portes 1,0 litre au Royaume-Uni en janvier 2014, qu’un consommateur pouvait trouver sur un comparateur de prix sur Internet :





  
    	
    	Prix
  

  
    	Ford Fiesta
    	11 917 £
  

  
    	Vauxhall Corsa
    	11 283 £
  

  
    	Peugeot 208
    	10 384 £
  

  
    	Toyota IQ
    	11 254 £
  






Figure 7.20 
Prix d’achat de voitures au Royaume-Uni (janvier 2014, Autotrader.com).






Bien que les caractéristiques principales des quatre voitures soient similaires, le site internet compare 75 autres caractéristiques, qui diffèrent souvent en fonction de la marque.

Quand les consommateurs sont en mesure de choisir entre plusieurs voitures assez similaires, il est probable que la demande pour chacune des voitures soit plutôt élastique. Si, par exemple, le prix de la Ford Fiesta venait à augmenter, la demande baisserait, car les consommateurs choisiraient d’acheter l’une des autres marques à la place. De la même manière, si le prix de la Ford Fiesta venait à baisser, la demande augmenterait, car les consommateurs seraient plus attirés par celle-ci. Plus les autres voitures sont similaires à la Ford Fiesta, plus les consommateurs sont sensibles à la différence de prix. Seuls ceux ayant une forte fidélité à la marque Ford ou une préférence prononcée pour les caractéristiques proposées (et que les autres voitures n’ont pas) seront insensibles. L’entreprise Ford choisira donc un prix et une marge bénéficiaire relativement faibles.


	rentes de monopole
	Une forme de profits économiques qui proviennent de la concurrence limitée pour la vente du produit de l’entreprise. Voir également : profits économiques.



À l’inverse, un fabricant de voitures très spécialisées, très différentes de toutes les autres marques sur le marché, fait face à peu de concurrence et donc à une demande moins élastique. Il peut déterminer un prix bien au-dessus du coût marginal sans perdre de clients. Une telle entreprise gagne des rentes de monopole (des profits économiques au-dessus de ses coûts de production) provenant de sa position d’unique fournisseur de ce type de voitures (de manière similaire, une entreprise innovante gagne des rentes tant qu’elle est la seule à utiliser la nouvelle technologie, comme nous l’avons vu dans l’Unité 2).


	substituts
	Deux biens pour lesquels la hausse du prix de l’un cause une augmentation de la quantité demandée de l’autre. Voir également : compléments.
	pouvoir de marché
	Une caractéristique d’une entreprise qui peut vendre sa production à des prix différents, de telle sorte qu’elle agit en fixant les prix (plutôt qu’en les prenant tels quels).



Une entreprise est donc dans une position de force s’il y a peu d’entreprises produisant des substituts proches de sa propre marque, car elle fait face à peu de compétition. L’élasticité de la demande sera donc relativement faible. Nous disons alors qu’une telle entreprise a un pouvoir de marché. Elle aura un pouvoir de négociation suffisant dans sa relation avec ses clients pour fixer un prix élevé sans craindre de les perdre à la concurrence.

Politiques de concurrence

Cette discussion permet d’expliquer pourquoi les décideurs publics sont inquiets quand les entreprises n’ont que peu de concurrents. Leur pouvoir de marché leur permet de fixer des prix élevés et donc d’obtenir des profits élevés, au détriment des consommateurs. Le surplus du consommateur potentiel est perdu, à la fois parce que peu de consommateurs achètent et parce que ceux qui achètent le font à un prix élevé. Les propriétaires de l’entreprise tirent profit de cette situation, mais dans l’ensemble il y a une perte sèche.

Il est peu probable qu’une entreprise vendant un produit de niche à destination d’un petit nombre de clients (comme Beautiful Cars ou une marque de luxe comme Lamborghini) attire l’attention des décideurs publics, malgré la perte du surplus du consommateur. En revanche, quand une entreprise devient dominante sur un marché important, les autorités peuvent intervenir pour promouvoir la concurrence. En 2000, la Commission européenne a ainsi empêché la fusion de Volvo et Scania, au motif que l’entreprise fusionnée aurait eu une position dominante sur le marché des poids lourds en Irlande et dans les pays nordiques. En effet, en Suède, les parts de marché combinées des deux entreprises représentaient 90 % du marché. L’entreprise fusionnée aurait alors eu une position de quasi-monopole – le cas extrême d’une entreprise n’ayant aucun concurrent.


	cartel
	Un groupe d’entreprises qui s’entendent pour augmenter leurs profits communs.



Un faible nombre d’entreprises peut également poser problème, dans la mesure où elles peuvent former un cartel : un groupe d’entreprises s’entendant pour maintenir des prix élevés. En travaillant ensemble et en se comportant à la manière d’un monopole, au lieu de se faire concurrence, elles peuvent augmenter leurs profits. Un exemple bien connu est l’OPEP, l’Organisation des pays exportateurs de pétrole. Les membres de l’OPEP s’entendent pour déterminer le niveau de production et ainsi contrôler les prix du pétrole au niveau mondial. Les agissements du cartel de l’OPEP ont joué un rôle majeur dans le maintien des prix du pétrole à un niveau élevé à la suite de la forte augmentation des prix en 1973, puis, de nouveau, en 1979. Nous reviendrons sur les causes des fluctuations des prix du pétrole dans l’Unité 11 et l’effet des chocs pétroliers sur l’inflation et le chômage dans l’Unité 15.


	politique de concurrence
	Politiques publiques et lois visant à limiter le pouvoir de monopole et empêcher la formation de cartels. Connu également sous le terme : politique anti-trust (lutte contre les ententes).
	politique anti-trust (lutte contre les ententes)
	Politiques publiques et lois visant à limiter le pouvoir de monopole et empêcher la formation de cartels. Connu également sous le terme : politique de concurrence.



Bien que les cartels entre entreprises privées soient illégaux dans de nombreux pays, les entreprises trouvent souvent le moyen de coopérer pour fixer les prix et ainsi maximiser leurs profits. Les politiques publiques qui limitent le pouvoir de marché et préviennent la formation des cartels sont appelées politiques de concurrence ou, aux États-Unis, politiques anti-trust.

Les entreprises dominantes peuvent aussi tirer parti de leur position grâce à des stratégies autres que la seule fixation de prix élevés. Dans un célèbre cas d’anti-trust, le ministère américain de la Justice a accusé Microsoft d’agir à l’encontre de la concurrence en associant systématiquement son navigateur Internet Explorer à son système d’exploitation Windows.9 Dans les années 1920, un groupe international d’entreprises fabriquant des ampoules électriques, notamment Philips, Osram et General Electric, a formé un cartel qui s’est entendu sur une politique « d’obsolescence programmée », réduisant ainsi la durée de vie de leurs ampoules à 1 000 heures afin que les consommateurs aient besoin de les remplacer plus souvent.10 Malgré la promesse de prix toujours plus bas, Walmart a été accusé d’abuser de son pouvoir, en faisant pression à la baisse sur les salaires des zones d’implantation de ses magasins, en poussant les petits détaillants à la faillite ou en réduisant les profits des fournisseurs à des niveaux intenables.11 Un article de John Vickers examine les arguments économiques qui sous-tendent ces allégations.12


  Exercice 7.8 Multinationales ou détaillants indépendants ?

  Imaginez que vous soyez un(e) élu(e) local(e) d’une ville où une multinationale de vente au détail projette de construire un nouvel hypermarché. Des protestants locaux au projet soulignent que cela conduirait à la fermeture des petits magasins indépendants et, de ce fait, réduirait les options des consommateurs. Les personnes en faveur de ce projet répondent que cela n’interviendra que si les consommateurs préfèrent l’hypermarché.

  De quel côté êtes-vous ?




  Question 7.16 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Imaginez que dans une petite ville, une entreprise multinationale de vente au détail projette de construire un nouveau supermarché. Parmi les arguments suivants, lesquels pourraient être corrects ?

  
    	Les opposants locaux au projet argumentent que l’existence de substituts proches pour certains des biens vendus par le nouveau détaillant et les magasins existants implique que celui-ci fera face à une demande inélastique pour ces biens, lui donnant un pouvoir de marché excessif.

    	Le nouveau détaillant argumente que l’existence de substituts proches pour certains biens implique une élasticité de la demande forte et va donc entraîner une saine concurrence et une diminution des prix pour les consommateurs.

    	Les opposants locaux au projet argumentent qu’une fois que les distributeurs locaux auront fait faillite, il n’y aura plus de concurrence, donnant plus de pouvoir de marché au détaillant multinational et entraînant une augmentation des prix.

    	Le nouveau détaillant argumente que la plupart des biens vendus par les détaillants locaux sont suffisamment différenciés de ses propres biens pour que l’élasticité de leur demande reste élevée, protégeant ainsi le profit des détaillants locaux.

  

  
    	L’existence de substituts proches rend élastique la demande pour ces biens.

    	Un degré important de substituabilité entre des biens implique une plus grande concurrence entre les vendeurs, faisant mécaniquement baisser les prix.

    	Si les détaillants locaux font faillite, la multinationale aura plus de pouvoir de marché. Elle fera face à une demande moins élastique et sera capable d’augmenter les prix sans perdre de clients.

    	Une forte différenciation (un faible degré de substitution) implique une demande moins élastique.

  



    21

7.11 Choix des produits, innovation et publicité

Les profits qu’une entreprise peut réaliser dépendent de la courbe de demande pour son produit, qui dépend elle-même des préférences des consommateurs et de la concurrence sur le marché. Afin d’augmenter ses profits, une entreprise peut aussi influencer la courbe de demande en changeant les caractéristiques de son produit ou en utilisant la publicité.13


  Le jeu de société d’achat et de vente de biens immobiliers a d’abord été commercialisé par Parker Brothers sous le nom Monopoly en 1935. Dans une série de contentieux dans les années 1970, Parker Brothers a essayé d’empêcher Ralph Anspach, un professeur d’économie, de vendre un jeu appelé Anti-Monopoly. Anspach soutenait que Parker Brothers n’avait pas de droits exclusifs sur la vente du Monopoly, car la société n’avait pas inventé le jeu.

  À la suite d’une décision de justice en faveur d’Anspach, plusieurs versions concurrentes du Monopoly sont apparues sur le marché.

  Profitant d’un changement ultérieur de la législation, Parker Brothers a déposé en 1984 la marque Monopoly, recréant ainsi un monopole.



Lorsqu’elle décide des caractéristiques du produit à fabriquer, l’entreprise cherche à attirer les clients tout en se démarquant des concurrents. Si elle y arrive, la demande est élevée – de nombreux consommateurs souhaitent acheter le produit, quel que soit le prix – et son élasticité est faible. Bien sûr, ce n’est pas tâche aisée : une entreprise souhaitant proposer de nouvelles céréales de petit déjeuner ou une nouvelle voiture sait que de nombreuses marques sont déjà sur le marché. Les innovations technologiques peuvent toutefois permettre de dépasser les concurrents. Une fois développée par Toyota la première voiture hybride produite à grande échelle, la Prius, en 1997, plusieurs années se sont passées sans trop de modèles comparables sur le marché. Toyota a ainsi efficacement monopolisé le marché des hybrides. Ce n’est qu’à partir de 2003 que plusieurs marques lui ont fait une concurrence sérieuse, mais la Prius est restée leader sur le marché avec plus de 50 % des ventes.

Lorsqu’une entreprise invente ou crée un nouveau produit, elle peut éviter la concurrence en revendiquant des droits exclusifs sur la production, grâce au dépôt d’un brevet ou l’utilisation des lois relatives à la propriété intellectuelle. Ironie du sort, dans les années 1970, la société Parker Brothers a passé des années à se battre devant les tribunaux pour protéger son monopole sur un jeu de société, le Monopoly. Ce type de protection juridique d’un monopole peut inciter la recherche et le développement de nouveaux produits, mais limite par ailleurs les gains à l’échange. Dans l’Unité 21, nous analyserons plus en détails les droits relatifs à la propriété intellectuelle.

La publicité est une autre stratégie employée par les entreprises pour influencer la demande. Elle est largement utilisée à la fois par les fabricants de voitures et les producteurs de céréales de petit déjeuner. Quand les produits sont différenciés, la publicité peut être utilisée pour informer les consommateurs de l’existence d’un produit et de ses caractéristiques, les détourner des entreprises concurrentes et créer une fidélité à la marque.

Selon Schonfeld and Associates, un cabinet d’analystes de marché, la publicité pour les céréales de petit déjeuner représente environ 5,5 % du chiffre d’affaires du secteur aux États-Unis – soit environ 3,5 fois plus que la moyenne pour les produits manufacturés. La Figure 7.21 présente des données relatives aux 35 marques de céréales les plus vendues dans la région de Chicago, en 1991 et 1992. Elle montre la relation entre part de marché et dépenses trimestrielles en publicité. Une analyse attentive suggère que les parts de marché ne sont pas étroitement liées aux prix. En revanche, il ressort nettement de la Figure 7.21 que les marques ayant les plus importantes parts de marché sont celles ayant les dépenses publicitaires les plus importantes. À partir de ces données, l’économiste Matthew Shum a analysé les achats de céréales et montré que pour stimuler la demande d’une marque, la publicité était plus efficace que les réductions de prix. Comme les marques les plus connues sont aussi celles qui ont les budgets publicitaires les plus conséquents, il a conclu que la fonction principale de la publicité n’est pas d’informer les consommateurs sur le produit, mais plutôt d’augmenter la fidélité à la marque et d’encourager les consommateurs des autres marques à en changer.14




            [image: Dépenses en publicité et parts de marché des céréales de petit-déjeuner à Chicago (1991–1992). ]



Figure 7.21 
Dépenses en publicité et parts de marché des céréales de petit déjeuner à Chicago (1991–1992).
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Figure 1 de Shum, Matthew. 2004. ‘Does Advertising Overcome Brand Loyalty? Evidence from the Breakfast-Cereals Market.’ Journal of Economics & Management Strategy 13 (2): pp. 241–72.






7.12 Prix, coûts et défaillances de marché

Une défaillance du marché a lieu lorsque l’allocation d’un bien via le marché est inefficace au sens de Pareto. Dans cette unité, nous avons vu qu’une cause de défaillance du marché (nous allons en voir d’autres dans les unités suivantes) est la fixation par les entreprises de prix supérieurs au coût marginal de production.

Les entreprises fixent des prix supérieurs aux coûts marginaux lorsque les biens qu’elles produisent, comme des voitures ou des céréales de petit déjeuner, sont différenciés de ceux produits par leurs concurrents. Dans ce cas, elles servent des consommateurs ayant des préférences différentes de ceux qui décident d’acheter le produit d’une autre marque et font face à une concurrence limitée (ou une absence de concurrence, dans le cas d’un monopole). Il peut être dans l’intérêt de ces entreprises de mettre en place des stratégies visant à limiter la concurrence mais, en l’absence de cette dernière, la perte sèche peut être très élevée. Les décideurs publics essaient donc de réduire cette perte via les politiques de concurrence.

La différenciation des produits n’est pas la seule raison expliquant qu’un prix soit supérieur au coût marginal. Un autre facteur majeur est la décroissance des coûts moyens, due à des économies d’échelle de production, à la présence de coûts fixes ou à des prix de facteurs de production diminuant lorsque l’entreprise achète en grandes quantités. Dans de tels cas, le coût moyen de production est plus élevé que le coût marginal associé à chaque unité et la courbe de coût moyen est descendante. Le prix de l’entreprise doit être au moins égal au coût moyen – autrement, elle réalise des pertes. Cela signifie que le prix doit être supérieur au coût marginal.


	monopole naturel
	Un procédé de production dans lequel la courbe de coût moyen à long terme a une pente suffisamment négative pour rendre impossible une concurrence durable entre les entreprises sur ce marché.



Évidemment, des coûts moyens décroissants permettent à l’entreprise de produire à un moindre coût unitaire lorsqu’elle opère à grande échelle. Dans le cadre de services publics comme la fourniture d’eau, d’électricité et de gaz, il y a des coûts fixes importants associés à la construction du réseau de distribution (indépendamment de la quantité demandée par les consommateurs). Les entreprises dans ce domaine ont typiquement des rendements d’échelle croissants. Le coût moyen de production d’une unité d’eau, d’électricité ou de gaz sera très élevé, à moins que l’entreprise n’opère à une très grande échelle. Si une seule entreprise peut fournir le marché entier à un coût plus faible que deux entreprises, elle est dans une situation dite de monopole naturel.

Dans le cas d’un monopole naturel, les décideurs publics peuvent ne pas pouvoir obliger les entreprises à réduire leurs prix via une augmentation de la concurrence, car les coûts moyens seraient plus élevés s’il y avait plus d’entreprises sur le marché. Dans ce cas, ils peuvent préférer réguler directement les activités de l’entreprise, en limitant son pouvoir de fixation des prix, afin d’augmenter le surplus du consommateur. Une alternative à la régulation directe est la propriété publique. La majorité des entreprises fournissant l’eau dans le monde appartiennent au secteur public. Mais ce n’est pas le cas partout : aujourd’hui régulée par des agences publiques, l’industrie de l’eau a été entièrement privatisée en Angleterre et au pays de Galles en 1989 et au Chili dans les années 1990.

Prenons un exemple d’un type un peu différent, celui d’une entreprise produisant des films. L’entreprise dépense énormément d’argent pour embaucher des acteurs, des cameramen, un réalisateur, acheter les droits sur le script et faire de la publicité. Il s’agit de coûts fixes (parfois appelés « coûts de premier exemplaire »). Typiquement, le coût associé à la mise à disposition de copies supplémentaires du film (le coût marginal) est faible : reproduire le premier exemplaire ne coûte pas cher. Les coûts marginaux sont donc inférieurs aux coûts moyens. Si l’entreprise choisissait de fixer un prix égal au coût marginal, elle ferait faillite.

Le fait que le prix d’un produit différencié soit supérieur au coût marginal est le résultat direct de la réponse de l’entreprise à l’absence de concurrence et à l’insensibilité aux prix des consommateurs. La source du problème dans le cas des films, de l’eau et du gaz est la structure de coûts, plutôt que le manque de concurrence. L’électricité n’est pas un produit différencié, donc les acheteurs pourraient être très sensibles au prix, et l’industrie du film est très compétitive. Mais le prix doit être supérieur au coût marginal pour que les entreprises puissent survivre.

Cependant, les deux problèmes (concurrence limitée et coûts moyens décroissants) sont souvent étroitement liés, car la concurrence entre des entreprises ayant des courbes de coût descendantes tend à être du type « le gagnant rafle la mise ». La première entreprise à exploiter les avantages en termes de coûts liés à une taille importante élimine les autres entreprises et donc la concurrence.

Quelle que soit la raison sous-jacente, un prix supérieur au coût marginal constitue une défaillance du marché. Une quantité trop faible est échangée ; il existe des acheteurs potentiels dont la disposition à payer est supérieure au coût marginal mais inférieure au prix de marché – ils ne vont donc pas acheter le bien, ce qui entraîne une perte sèche.

7.13 Conclusion

Nous avons étudié la manière dont les entreprises qui fabriquent des produits différenciés fixent un prix et choisissent la quantité à produire afin de maximiser leurs profits. Ces décisions dépendent de la courbe de demande pour le produit – en particulier de l’élasticité de la demande – et de la structure des coûts de fabrication. Les entreprises vont choisir un prix supérieur au coût marginal de production – et ce d’autant plus que la concurrence est limitée et que l’élasticité de la demande est faible.

Ce sont les rendements croissants de production et autres avantages en matière de coûts qui favorisent les entreprises opérant à grande échelle, pour lesquelles le coût unitaire est faible. L’innovation peut aussi réduire les coûts et augmenter les profits.

Lorsque le prix du marché est supérieur au coût marginal de production, il y a une défaillance du marché : l’allocation du bien est Pareto-inefficace. Les entreprises réalisent des profits économiques, mais le surplus des consommateurs est plus faible qu’il ne l’aurait été si le prix avait été égal au coût marginal. Il y a une perte sèche. Les décideurs publics doivent être préoccupés quand des entreprises acquièrent une position dominante sur un marché. Ils peuvent utiliser les politiques de concurrence et la régulation pour limiter l’exercice du pouvoir de marché.


  Concepts introduits dans l’Unité 7

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Produit différencié

    	Économies d’échelle

    	Fonction de coût

    	Disposition à payer

    	Courbe de demande

    	Détermination des prix

    	Surplus du consommateur

    	Surplus du producteur

    	Perte sèche

    	Défaillance de marché

    	Élasticité de la demande

    	Marge bénéficiaire
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Leibniz 3.7.1 Analyse mathématique des effets de revenu et de substitution

Nous avons vu que quand vous décidez combien d’heures par jour vous voulez travailler, l’effet sur votre décision d’un changement de votre salaire peut être décomposé graphiquement en un effet de revenu et un effet de substitution. Ce Leibniz montre comment faire cette décomposition mathématiquement.

Nous avons modélisé la décision d’heures de travail en supposant que vous choisissiez votre consommation 
 et vos heures de temps libre 
 afin de maximiser votre utilité, étant donné que votre consommation dépend de ce que vous gagnez. Nous pouvons écrire cela mathématiquement comme un problème d’optimisation sous contrainte :



où 
 est votre salaire et 
 le revenu que vous recevez indépendamment de vos heures de travail (par exemple, d’un mystérieux bienfaiteur).

Nous résoudrons ce problème pour une fonction d’utilité spécifique :



afin de trouver le choix optimal de temps libre. Ensuite, nous pourrons déterminer la manière dont ce choix optimal change quand le salaire, 
, change et décomposer le changement en un effet de revenu et un effet de substitution.

La condition de premier ordre pour l’optimisation consiste à égaliser le taux marginal de transformation (TMT) et le taux marginal de substitution (TMS). Comme nous l’avons vu dans le texte, votre TMT est 
. Pour voir cela rapidement, souvenez-vous que la contrainte budgétaire 
 est l’équation de la frontière des possibles. Le TMT correspond à la valeur absolue de la pente de la frontière des possibles :



Le TMS peut être calculé en utilisant la formule que nous connaissons des Leibniz précédents :



Donc dans ce cas, la condition de premier ordre TMS = TMT nous donne 
, ou de manière équivalente 
. Les valeurs optimales de 
 et de 
 peuvent être trouvées en résolvant un système à deux équations, à savoir la condition de premier ordre et la contrainte :



La solution est :



Ainsi, le nombre optimal d’heures de temps libre est une fonction du salaire et du revenu additionnel, avec les dérivées partielles suivantes :



Ces deux dérivées partielles nous disent comment le nombre d’heures de temps libre choisies varie quand le salaire ou le revenu supplémentaire varie. L’inégalité 
 nous dit qu’avec cette fonction d’utilité, le temps libre 
 augmente si le revenu 
 augmente et que le salaire ne change pas. De 
, nous pouvons voir que 
 diminue si 
 augmente et que le revenu ne change pas.

En d’autres mots, l’effet total d’une hausse de salaire quand le revenu 
 ne change pas, donné par 
, est négatif. Cet effet total peut être décomposé en effets de revenu et de substitution. Nous utiliserons un exemple numérique pour voir comment.

Un exemple numérique

Supposez que 
 et 
. En entrant ces valeurs dans les équations de la solution ci-dessus, nous trouvons que le choix optimal d’heures de temps libre et de dollars de consommation est :



Le niveau d’utilité est 
.

Supposez maintenant que le salaire augmente et prenne la valeur de 25, tandis que le revenu reste à 160. Nous trouverons d’abord l’effet total d’une hausse de salaire sur la décision de temps libre et ensuite nous le décomposerons.

1. Quel est l’effet total de la hausse du salaire ?

Avec 
 et 
, le choix optimal de 
 et 
 est :



Le niveau d’utilité monte à 
.

Nous pouvons voir que l’effet total d’une hausse de salaire de 16 à 25, quand le revenu reste constant à 160, est de réduire le temps libre :



2. Quelle modification du revenu aurait le même effet sur l’utilité que la hausse du salaire ?

Supposez que le salaire soit resté à 
, mais que le revenu ait changé de 160 à 
. Pour donner un niveau d’utilité de 5 776, 
 doit satisfaire l’équation



Nous pouvons écrire cette équation sous la forme : 
. En prenant la racine carrée des deux côtés (seule la racine positive a un sens économique), nous obtenons 
 et donc 
.

Ainsi, augmenter le revenu de 160 à 224, tout en gardant le salaire à 16, aurait le même effet sur l’utilité qu’une hausse de salaire de 16 à 25.

3. Trouver l’effet de revenu

Nous le trouvons en déterminant comment le changement de revenu, qui est équivalent au changement de salaire, affecterait le choix de temps libre.

Quand le revenu augmente à 224 et avec un salaire de 16, le choix optimal d’heures de temps libre est :



Cela nous donne l’effet de revenu de la hausse de salaire. La hausse de salaire augmente l’utilité à 5 776. Si cela avait été obtenu en augmentent, à la place, le revenu, les heures de temps libre auraient changé de 
 à 
. L’effet de revenu est 
.

4. Trouver l’effet de substitution

L’effet total de la hausse de salaire est de modifier le temps libre de 
 à 
. C’est la somme de l’effet de revenu (le changement de 
 à 
) et de l’effet de substitution, qui est donc le changement de 
 à 
.


  
    
      	Effet de revenu
      	

    

    
      	Effet de substitution
      	

    

    
      	Effet total
      	

    

  


L’effet de substitution est l’effet sur le choix de temps libre de changer le salaire de 16 à 25, mais en ajustant le revenu pour garder l’utilité à un niveau constant de 4 624.

Pour en savoir plus : Sections 14.1, 17.1 et 17.3 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Leibniz 3.6.1 Modéliser le changement technologique

Pour une fermière comme Angela, le changement technologique a lieu quand elle parvient à récolter plus de céréales pour la même quantité de travail. Mathématiquement, nous pouvons modéliser le changement technologique comme un changement dans les paramètres de la fonction de production.

Dans le texte, nous avons illustré le progrès technologique par la Figure 3.12, reproduite ci-dessous en tant que Figure 1. La fonction de production d’Angela se déplace vers le haut, parce qu’elle est capable de produire plus de céréales par heure de travail.




            [image: La fonction de production d’Angela se déplace vers le haut. ]



Figure 1 
La fonction de production d’Angela se déplace vers le haut.






La fonction de production avec laquelle nous avons travaillé jusqu’à maintenant (notamment dans le Leibniz 3.1.2) est



Dans cet exemple, 
 représente le nombre d’heures qu’Angela passe à travailler chaque jour à la ferme et 
 sa production journalière de céréales. 
 et 
 sont deux paramètres qui décrivent la forme et la position spécifiques de sa fonction de production ; nous supposons que 
 et 
. La première hypothèse signifie simplement que le travail a pour effet de créer des céréales, non pas d’en détruire. La deuxième hypothèse impose une productivité marginale du travail décroissante, de sorte que la fonction de production ait une forme concave.

Le progrès technologique consiste à pouvoir produire plus à partir de la même quantité de facteurs de production : la fonction de production lie alors une quantité de céréales plus élevée au même nombre d’heures de travail. Mathématiquement, il y a deux manières d’arriver à ce résultat avec la fonction de production d’Angela.

Si 
 augmente, la production augmente aussi pour un nombre donné d’heures de travail. Ainsi une hausse de 
 peut être interprétée comme un progrès technologique.

Si 
 augmente, la production diminue si 
 et augmente si 
. Si nous interprétons l’unité de mesure de 
 littéralement comme étant une heure, alors 
 paraît être le cas normal. Une hausse de 
 peut donc aussi être interprétée comme un progrès technologique.

Les deux manières différentes de modéliser le progrès technologique sont illustrées dans les deux parties de la Figure 2. Dans la partie de gauche, une hausse de 
 augmente 
 par le même multiple pour chaque valeur de 
. Par exemple, si 
 et que 
 augmente de 
 à 
, alors 
 change de 
 à 
, ce qui correspond à une augmentation de 100 % de la production pour un nombre donné d’heures de travail. Dans la partie de droite, une augmentation de 
, quand 
 est maintenu constant, augmente 
 pour tout 
 : si, par exemple, 
, 
 et que 
 augmente de 
 à 
, alors la production de céréales journalière d’Angela augmente de 
 à 
 unités, soit une augmentation d’un peu plus de 40 %.




            [image: Deux manières de déplacer la fonction de production. ]



Figure 2 
Deux manières de déplacer la fonction de production.






Les deux parties de la Figure 2 montrent qu’augmenter 
 et 
 ont des effets similaires mais pas identiques. Le paramètre 
 détermine la courbure de la fonction. Quand 
, comme nous l’avons supposé, elle est concave. Cependant si 
, c’est une droite et si 
, la courbe est convexe. Si 
 est initialement inférieur à un, et augmente alors un peu, la courbe devient moins concave. L’explication économique est que si Angela augmente ses heures quotidiennes de travail, les rendements marginaux décroissants prennent effet moins rapidement qu’ils ne l’auraient fait avec la valeur plus petite de 
.

Ensuite, si 
 continuait à augmenter, atteignant la valeur de 
 puis la dépassant, les rendements décroissants cesseraient de caractériser la fonction. Cela suggère que modéliser le progrès technologique par une augmentation de 
 est problématique pour une raison plus profonde que celle mentionnée ci-dessus sur ce qui arrive quand 
 : la société humaine connaît un progrès technologique depuis plusieurs siècles maintenant, et pourtant nous sommes toujours confrontés aux rendements décroissants de notre travail. Supposer que le changement technologique puisse nous libérer de la concavité de la fonction de production n’est simplement pas très plausible.

Le problème est évité lorsque l’on modélise le progrès technologique comme un changement de 
. Dans ce cas, 
 augmente pour tout 
 et la fonction de production reste concave : la propriété de la productivité marginale décroissante reste intacte. C’est pour cette raison que les économistes utilisent en général 
 et pas 
 pour modéliser le changement technologique.

Nous pouvons modéliser le changement technologique de la même manière pour toute fonction de production. Supposez que la fonction de production soit :



où 
 est une fonction croissante et concave prenant une valeur positive pour tout 
. Alors une augmentation du paramètre 
 implique que la production augmente dans les mêmes proportions pour toute valeur de 
.

Dans ce cas général aussi, la propriété de la productivité marginale décroissante est préservée en cas de changement technologique. La productivité marginale du travail (PmT) est 
. Ainsi, si les heures de travaillent changent de 
 à 
, le changement proportionnel de la PmT est :



qui ne dépend pas de 
. Ainsi quand 
 augmente, il n’y a pas d’effet sur la baisse proportionnelle de la PmT causée par une augmentation du nombre d’heures.

Pour en savoir plus : Sections 4.3 et 7.3 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




        
        

	
Réenchanter l’économie avec CORE

Si vous venez de terminer votre premier cours d’économie, vous vous demandez peut-être : et après ? Si vous êtes un(e) étudiant(e), nous allons vous expliquer le lien entre L’Économie et d’autres approches que vous rencontrerez par la suite. Si vous êtes un(e) enseignant(e) et que vous souhaitez contextualiser l’approche CORE en économie, cette section vous sera également utile.

L’Économie est une introduction à ce que nous considérons être la crème de ce que les économistes connaissent actuellement. Ou peut-être devrait-on dire « de ce que nous pensons connaître », l’économie étant en constante évolution.

En 1848, John Stuart Mill publiait Principes d’économie politique, le premier grand manuel d’économie. Cet ouvrage fera alors référence dans le monde anglo-saxon jusqu’à ce qu’il soit remplacé 42 ans plus tard par Principes d’économie d’Alfred Marshall. Les lecteurs de Mill ont pu être rassurés lorsqu’ils y ont lu :


  Heureusement, il n’y a rien dans les lois de la valeur [microéconomie] qui restent à éclaircir pour l’écrivain contemporain, ni futur ; la théorie sur le sujet est complète.



Aujourd’hui, aucun auteur de manuel d’économie ne pourrait prétendre de manière réaliste la même chose. Notre compréhension de l’économie est en constante évolution. Vous avez vu un exemple dans l’Unité 17 avec les leçons macroéconomiques pouvant être tirées de la Grande Dépression, la fin de l’Âge d’or du capitalisme et la crise financière de 2008.

Trois grands intellectuels, dont les idées principales furent développées au début de la période de temps couverte par l’Unité 17, ont transformé notre compréhension de l’économie. (Vous avez rencontré ces trois auteurs dans les encadrés intitulés « Les grands économistes » ). En 1936, au cours de la Grande Dépression, John Maynard Keynes a introduit l’idée de la demande agrégée et ses déterminants afin d’expliquer pourquoi une économie capitaliste pouvait connaitre de façon persistante un taux de chômage élevé. Seulement 12 ans après, la demande agrégée est devenue un concept central de l’introduction à l’économie écrite par Paul Samuelson, qui discréditera ainsi les certitudes des Principes d’Alfred Marshall. Le manuel de Samuelson deviendra la référence que tout aspirant économiste se doit de connaître.

Un second grand économiste, Friedrich Hayek, développa l’idée du marché, pensé comme un système de traitement de l’information. Son article le plus connu, publié en 1945, soutient que les systèmes et organisations économiques devraient être évalués sur la façon dont ils utilisent les informations économiques pertinentes, qui sont nécessairement accessibles à certains, mais pas à d’autres. Hayek mettait l’accent sur le fait que les gouvernements pouvaient ne pas avoir accès à l’ensemble des informations nécessaires pour planifier une économie centralisée. Ses idées principales – selon lesquelles l’information est à la fois incomplète et asymétrique – sont à l’origine des théories des contrats incomplets sur les marchés du travail et du crédit que vous avez étudiés.

Un troisième grand contributeur en sciences économiques du milieu du 20e siècle est le mathématicien John Nash. En s’inspirant des idées émises par John von Neumann et Oskar Morgenstern, Nash fut le précurseur de la théorie des jeux afin de modéliser les interactions stratégiques entre les acteurs économiques ou politiques. Son travail offra une nouvelle perspective à l’étude des situations économiques. Dans de nombreuses situations, Nash soutenait que les individus prennent en compte les réponses possibles des tiers à leurs propres actions, au lieu d’interagir en considérant un ensemble fixe de prix (comme des « preneurs de prix »). L’équilibre de Nash permet donc d’étudier l’économie réelle car celle-ci représente le résultat commun d’un grand nombre d’individus, qui font du mieux qu’ils peuvent, compte tenu de ces que les autres font.

Nous avons été inspirés et avons appris de ces trois grands intellectuels. Cependant, et comme vous l’avez lu, nous n’avons intégré le raisonnement complet d’aucun d’entre eux. Vous avez vu des modèles et des données qui remettent en question l’optimisme de Keynes quant à la capacité d’un gouvernement à éliminer le chômage involontaire de long terme via des politiques de gestion de la demande. Les problèmes de défaillance des marchés et l’instabilité économique offrent des raisons pour rejeter l’argument de Hayek selon lequel les États devraient restreindre leurs activités à la mise en œuvre des droits de propriété et aux autres règles fondamentales permettant aux marchés de fonctionner. Enfin, les éclairages des modèles inspirés par Nash sur les interactions entre des individus, qui sont supposément capables d’estimer les conséquences très complexes de leurs propres actions, mais qui sont également incapables de coopérer avec d’autres afin de résoudre leurs problèmes, ont également été questionnés par des expériences comportementales et des recherches sur les capacités cognitives de l’être humain.

Cependant, les contributions de Keynes, Hayek et Nash – demande agrégée, économie de l’information et interactions stratégiques modélisées par la théorie des jeux – sont au cœur de la pensée économique moderne. Avant la fin du vingtième siècle, ces trois apports formaient le contenu standard de tout cours d’économie au niveau master. Vous verrez leur influence omniprésente dans des manuels avancés comme Microeconomic Theory d’Andreu Mas-Colell, Michael Whinston et Jerry Green ou encore Advanced Macroeconomics de David Romer.

Alors que la demande agrégée est généralement développée comme un thème central dans un cours d’introduction à l’économie, les asymétries d’information et la théorie des jeux sont plutôt introduites à la toute fin, le cas échéant. De ce fait, les étudiants voient ces approches seulement comme des extensions aux modèles standards d’Alfred Marshall ou Léon Walras (deux autres « grands économistes » de CORE). Cette vision est erronée. Ces théories contestent justement deux des concepts fondamentaux - plus exactement, le comportement de « preneur de prix » supposé être la norme d’une économie concurrentielle et les contrats complets rendus possibles par l’information complète.

Il est frappant que la plupart des étudiants qui ont étudié avec des manuels standards d’introduction à l’économie n’ont aucune idée du caractère fondamental de ces informations, tout simplement parce que personne ne le leur a dit.

De la même façon que Samuelson a popularisé le concept de demande agrégée dans un texte d’introduction à l’économie, CORE utilise l’économie de l’information et les interactions sociales stratégiques et en a fait une brique des fondations d’un paradigme économique que les étudiants débutants peuvent apprendre. (Un paradigme scientifique est un ensemble de concepts qui, pour un groupe d’universitaires, sont essentiels à la compréhension du monde et sont intégrés dans des manuels d’introduction largement admis dans la discipline. Les paradigmes précédents sont illustrés par les contributions successives de Mill, de Marshall et de Samuelson.)

Nous avons également intégré des développements plus récents issus de l’économie comportementale, des dynamiques économiques et de l’économie des institutions. Dans la Figure A, nous comparons le paradigme de Samuelson (qui est toujours la base de la plupart des manuels d’introduction) avec ce que vous avez pu étudier avec cet ouvrage. Nous considérons que le modèle walrasien de référence codifié par Samuelson, dans la colonne de gauche, correspond au standard enseigné à la plupart des étudiants et à partir duquel des « déviations » sont étudiées. L’exemple le plus évident est l’idée selon laquelle les marchés preneurs de prix sont le cas standard, tandis que la concurrence monopolistique ne serait qu’une extension.





  
    
      	Thèmes
      	Référence de Samuelson telle qu’elle est enseignée en introduction à l’économie
      	Économie contemporaine et référence à CORE (numéros des unités de L’Économie)
    

  
  
    
      	Les individus
      	sont prévoyants et agissent dans leur propre intérêt
      	sont aussi cognitivement limités (par exemple, ils ont des problèmes de volonté) et ont des motivations autres que l’intérêt personnel, comme les normes sociales d’équité et de réciprocité (4, 13)
    

    
      	Les interactions
      	interviennent entre des « preneurs de prix » au sein de marchés concurrentiels
      	incluent des agents qui fixent des prix, des taux d’intérêt et des salaires, des interactions stratégiques et des interactions hors marché (6, 7, 9, 10, 11)
    

    
      	L’information
      	est complète
      	est généralement incomplète, asymétrique et non vérifiable (6, 9, 10–12, 21)
    

    
      	Les contrats
      	sont complets et leur exécution se fait pour un coût nul
      	sont incomplets s’agissant de l’effort et la diligence sur les marchés du travail et du crédit, ainsi que pour d’autres externalités comme les embouteillages ou la connaissance (6, 9, 10, 12)
    

    
      	Les institutions
      	incluent les marchés, la propriété privée et les gouvernements
      	incluent également les règles informelles (normes), les entreprises, les syndicats et les banques (5–7, 9–11, 22)
    

    
      	L’Histoire
      	est largement ignorée
      	fournit des données sur des règles du jeu alternatives et le processus de changement (la plupart des unités)
    

    
      	Les différences entre les individus
      	sont restreintes aux différences de préférences et de contraintes budgétaires entre vendeurs et acheteurs
      	incluent également des positions asymétriques, par exemple comme employeurs ou employés, et comme prêteurs ou emprunteurs (6, 9, 10, 12)
    

    
      	Le pouvoir
      	est un pouvoir de marché ou un pouvoir politique
      	inclut également le pouvoir d’un principal sur un agent sur les marchés du travail, du crédit ou autres, par exemple (5, 6, 9, 10, 12)
    

    
      	Les rentes économiques
      	créent de l’inefficience à travers des comportements de recherche de rentes
      	sont également endémiques dans une économie privée bien portante, créant une incitation à l’innovation ou à travailler dur (2, 6–12, 21)
    

    
      	La stabilité et l’instabilité
      	L’économie se stabilise d’elle-même
      	La stabilité et l’instabilité sont caractéristiques de l’économie (11, 13–15, 17, 20)
    

    
      	L’évaluation
      	est restreinte à la présence de gains mutuels non exploités (inefficacité au sens de Pareto)
      	inclut également l’équité (4, 5, 19, 22)
    

  





Figure A 
Comparaison du paradigme de Samuelson avec L’Économie de CORE.






La colonne de droite présente une version très différente de l’économie. Par exemple, après avoir étudié CORE, vous pourriez avoir une vision différente de la concurrence. Hayek soulignait que le fait de présumer un état d’équilibre entre des agents « preneurs de prix » rend impossible toute analyse sérieuse de la concurrence, qu’il définit selon Samuel Johnson, comme le fait de « s’efforcer à gagner ce que d’autres s’efforcent également de gagner en même temps. »

Hayek poursuivait comme suit :


  Aujourd’hui, combien d’appareils utilisés dans la vie ordinaire à cette fin seraient encore disponibles à la vente sur un marché en « concurrence pure et parfaite » ? Je pense que la réponse est bien évidemment aucun. La publicité, les remises ou l’amélioration (la « différenciation ») des biens et services produits sont toutes par définition exclues – une concurrence « parfaite » implique en effet l’absence d’activités concurrentielles.



Afin d’étudier le processus de la concurrence, CORE a remplacé le « preneur de prix » passif de l’équilibre parfaitement concurrentiel par le « concurrent parfait ». Ce concurrent actif exploite l’information disponible (bien qu’incomplète) afin de s’approprier toutes les rentes potentielles qui pourraient exister lorsqu’une économie n’est pas à l’équilibre. Sous certaines conditions, cela conduit à un équilibre efficace au sens de Pareto, même s’il existe des entraves à la concurrence.

Ce n’est pas simplement une question de goût. Ces concepts sont essentiels si nous voulons essayer de répondre aux questions qui, selon les étudiants à travers le monde, devraient être au coeur des sciences économiques.




            [image: Le nuage de mots de la préface, réalisé à partir des réponses d’étudiants de la Humboldt University et montrant la prévalence des inégalités, est typique. La notion d’inégalités est largement représentée dans ce nuage de mots. Les étudiants à travers le monde sont également intéressés par l’innovation, les problèmes environnementaux, le chômage et l’instabilité. ]



Figure B 
Le nuage de mots de la préface, réalisé à partir des réponses d’étudiants de la Humboldt University et montrant la prévalence des inégalités, est typique. La notion d’inégalités est largement représentée dans ce nuage de mots. Les étudiants à travers le monde sont également intéressés par l’innovation, les problèmes environnementaux, le chômage et l’instabilité.






La colonne de gauche du tableau dans la Figure C présente certains des problèmes les plus importants identifiés par les étudiants, parmi d’autres, comme devant faire partie d’un cours d’économie. La colonne de droite présente certains concepts essentiels à la compréhension de ces problèmes.





  
    
      	Problèmes dans le monde
      	Concepts essentiels
    

  
  
    
      	Création de richesse, innovation et croissance
      	Rentes schumpétériennes (innovation), déséquilibre
    

    
      	Soutenabilité environnementale
      	Interactions sociales hors marché, préférences à l’égard d’autrui
    

    
      	Inégalités
      	Rentes, pouvoir de négociation, institutions, équité
    

    
      	Chômage et fluctuations
      	Contrats incomplets sur les marchés du travail et du crédit
    

    
      	Instabilité
      	Prix comme information et dynamiques de fixation des prix
    

  





Figure C 
Problèmes importants relevés par les étudiants, parmi d’autres, comme devant être intégrés à l’enseignement de l’économie.






Le travail est en cours. Le paradigme émergent que vous avez étudié n’est pas complètement développé et n’est pas aussi simple que la référence walrasienne. Cependant, pour créer le paradigme de Samuelson, l’enseignement en économie a fait des simplifications si éloignées du monde réel que le modèle résultant n’est pas pertinent.

Par exemple, supposez que l’information complète et son corollaire, les contrats complets, soient habituels. Un autre économiste du milieu de 20e siècle, Abba Lerner, expliquait le succès de la référence walrasienne :


  Une transaction économique est un problème politique résolu. La discipline économique a gagné le titre de reine des sciences sociales en faisant de la résolution de problèmes politiques son domaine.



Selon lui, le conflit d’intérêt qui existe dans toute transaction est dissipé par un contrat qui peut être mis en application par les tribunaux et non pas par les parties à la transaction. Il écrivait aussi : « La solution est essentiellement la transformation du conflit issu d’un problème politique en une transaction économique. »

Dans un monde fonctionnant selon le modèle walrasien de concurrence, basé sur des contrats complets, il n’y aurait aucun rôle pour la politique : si les contrats étaient effectivement complets, rien ne justifierait l’exercice du pouvoir politique. Si le travailleur ne travaillait pas aussi intensément que le prévoit son contrat, il ne serait tout simplement pas payé. L’employeur n’aurait donc aucune raison d’exercer un pouvoir sur l’employé, par exemple en le menaçant de renvoi. Le contrat serait lui-même suffisant pour garantir le résultat dont a besoin l’entreprise pour faire des profits. C’est cet aspect du modèle walrasien qui motiva la remarque de Samuelson : « dans un marché parfaitement concurrentiel, qui embauche qui n’a pas d’importance ; le travail pourrait tout aussi bien embaucher le capital. »

L’hypothèse d’un contrat de travail complet veut aussi dire que l’employeur n’a pas à se soucier des préférences de ses salariés potentiels, comme leur éthique au travail ou leur souhait d’envoyer des SMS à des amis au cours de la journée de travail. Un résultat de cela et d’autres hypothèses du modèle walrasien de référence incorporées dans le paradigme de Samuelson, est que la « Reine des sciences sociales », selon Lerner, pourrait régner seule. Les sciences économiques pourraient ignorer avec succès une variété d’autres éclairages importants :


  	les juristes qui ont étudié les contrats dans le monde réel, ainsi que les difficultés pour les faire exécuter ;

  	les psychologues et les sociologues qui cherchent à comprendre les motivations et les mécanismes de pensée des individus ;

  	les philosophes, ainsi que les citoyens ordinaires, qui sont animés par une volonté de justice économique, de libertés individuelles et de dignité ;

  	les politologues qui considèrent la structure pyramidale et verticale d’une entreprise comme un système de pouvoir, au moins partiellement ;

  	les historiens, anthropologues et archéologues qui étudient la diversité des institutions régissant nos vies économiques et qui ont façonné notre développement depuis la Préhistoire ;

  	les biologistes, les écologistes, comme d’autres, qui voient l’économie comme un élément de la biosphère, ayant des externalités inévitables sur son fonctionnement et sa soutenabilité.



CORE s’est fondé (et continuera de se fonder) sur ces éclairages et les éclairages d’autres disciplines afin de comprendre comment les prix, les salaires et les taux d’intérêt sont déterminés, comment l’économie agrégée fonctionne, et d’autres questions centrales de l’économie. Au lieu de considérer toutes les activités économiques à travers le prisme du seul modèle de marchés concurrentiels avec des contrats complets, CORE vous a invité(e) à appréhender l’économie à la manière des chercheurs en économie, c’est-à-dire comme une combinaison diverse d’institutions et de comportements qui est mieux étudiée en choisissant de manière judicieuse des modèles testés empiriquement.

Si vous continuez à étudier les sciences économiques, vous découvrirez ce paradigme et vous continuerez de voir à quel point il diffère du paradigme de Samuelson ou d’autres. Vous avez de la chance, car vous serez capable d’appliquer les concepts, les faits et les compétences que vous avez déjà appris. Enfin, vous découvrirez comment les sciences économiques continuent d’évoluer, en réponse à un monde en changement et comment cette compréhension de l’économie créé les politiques qui peuvent changer le monde.
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Leibniz 7.5.1 Le prix maximisant les profits

Pour maximiser ses profits, Beautiful Cars choisit un point sur sa courbe de demande où sa courbe d’isoprofit est tangente à la courbe de demande. Nous avons vu cela graphiquement et dans ce supplément Leibniz nous démontrons que le point de tangence est optimal en résolvant mathématiquement le problème de maximisation des profits.

La courbe de demande de Beautiful Cars est décroissante. Quand ils choisissent un prix, les dirigeants de l’entreprise savent que plus ils produisent de voitures, plus ils devront fixer un faible prix afin de les vendre. Dans le texte, nous avons représenté la courbe de demande par une droite décroissante, mais en réalité il est peu probable que ce soit une droite. Ici nous l’exprimons de manière plus générale par une fonction. Le prix maximum 
 auquel 
 voitures peuvent être vendues est donné par :



où 
 est une fonction strictement décroissante (
). Quand nous écrivons la relation de demande de cette manière, avec le prix en fonction de la quantité, nous appelons 
 la fonction de demande inverse. Quand elle est écrite dans l’autre sens, avec la quantité en fonction du prix, la fonction est appelée la fonction de demande.

Le profit de Beautiful Cars, 
, est égal à sa recette totale moins son coût total :



L’entreprise veut fixer le prix et la quantité afin de maximiser son profit, sous la contrainte que le prix est celui que les acheteurs sont prêts à payer. Le problème consiste donc à :


.

La manière la plus simple de résoudre ce problème d’optimisation est d’utiliser la méthode de substitution. Nous utilisons la contrainte pour substituer 
, ce qui nous donne le profit comme une fonction ne dépendant que de 
 :



Pour trouver la valeur de 
 qui maximise cette fonction, il faut dériver par rapport à 
 (en utilisant la règle de dérivation d’un produit, 
 
):



La condition de premier ordre pour l’optimisation est 
, qui peut être réécrite de la manière suivante :



La quantité qui maximise les profits, 
, satisfait cette équation. Si nous connaissions la forme spécifique des fonctions 
 et 
, nous pourrions essayer de résoudre l’équation pour trouver 
 explicitement. Le prix maximisant les profits pourrait alors être calculé en utilisant la relation 
.

Même sans connaître les fonctions, nous pouvons interpréter la condition de premier ordre. Nous savons que la valeur optimale de 
 se trouve sur la courbe de demande, donc 
, et que 
 est le coût marginal (Cm). La condition de premier ordre peut donc être écrite comme :



L’expression à gauche de cette équation correspond à la pente de la courbe de demande. Nous avons montré dans le supplément Leibniz 7.4.1 que l’expression de droite est la pente de la courbe d’isoprofit. Par conséquent la condition de premier ordre nous dit précisément que le choix maximisant les profits se trouve au point de tangence entre les courbes de demande et d’isoprofit. Pour Beautiful Cars, il s’agit du point E de la Figure 7.11, reproduite ci-dessous en tant que Figure 1.




            [image: Le choix de prix et de quantité maximisant les profits de Beautiful Cars. ]



Figure 1 
Le choix de prix et de quantité maximisant les profits de Beautiful Cars.






Remarquez que l’expression à gauche de la condition de premier ordre, 
, est négative, donc l’expression à droite doit être négative aussi. Le point maximisant le profit se trouve sur la partie décroissante de la courbe d’isoprofit, où le prix excède le coût marginal.

Pour en savoir plus : Sections 6.4, 7.4, et 8.1 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 7.4.1 Les courbes d’isoprofit et leurs pentes

Le profit d’une entreprise correspond à la différence entre ses recettes (le prix multiplié par la quantité vendue) et ses coûts totaux. Si l’on connaît la fonction de coût 
 de l’entreprise, l’on peut déterminer ses courbes d’isoprofit, c’est-à-dire les combinaisons de 
 et 
 qui donnent le même profit. Dans ce Leibniz, nous obtenons l’équation d’une courbe d’isoprofit, nous expliquons sa forme et nous trouvons sa pente.

Le profit économique correspond aux recettes moins les coûts. Pour une entreprise manufacturière comme Beautiful Cars, le profit dépend de la quantité de biens (
) et du prix (
) auquel chaque unité produite peut être vendue. Nous désignons le profit par 
, comme précédemment. Si la fonction de coût de l’entreprise est 
, alors son profit peut être exprimé comme une fonction de 
 et 
 :



Les courbes d’isoprofit sont une famille de courbes dans le plan 
, dont chacune correspond à un niveau donné de profit. L’équation d’une courbe d’isoprofit typique est :



où 
 est une constante représentant le niveau de profit. Il y a une courbe différente par valeur de 
. Nous allons représenter les courbes d’isoprofit dans un graphique avec 
 en ordonnée, il est donc utile de réécrire cette équation sous une forme qui exprime 
 comme une fonction de 
 :



Cette équation implique que pour une valeur donnée de 
, si 
 augmente, 
 augmente aussi. Cela signifie que dans un graphique représentant la famille des courbes d’isoprofit, les courbes les plus hautes correspondent aux niveaux supérieurs de profit. Vous pouvez observer cela sur les graphiques pour les Cheerios pomme-cannelle (Figure 7.4) et les Beautiful Cars (Figure 7.10) dans le texte, reproduits ici en tant que Figures 1 et 2.
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Figure 1 
Courbes d’isoprofit pour les Cheerios pomme-cannelle.
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Figure 2 
Courbes d’isoprofit pour Beautiful Cars.






Nous expliquons maintenant pourquoi les courbes d’isoprofit de ces deux entreprises ont les formes que l’on observe dans les graphiques. L’équation de la courbe d’isoprofit correspondant au niveau de profit 
 peut être écrite :



ou de manière équivalente :



Concentrez-vous d’abord sur le cas où 
 : la courbe de profit économique nul. En fixant 
 dans l’équation ci-dessus, on remarque que la courbe de profit économique nul correspond à la courbe de coût moyen (CM). En tout point du graphique inférieur à cette courbe, l’entreprise subirait des pertes. Pour les Cheerios pomme-cannelle le coût moyen est constant : chaque livre coûte 2 dollars à produire, que la quantité totale soit grande ou petite. La courbe de profit économique nul est donc la droite horizontale 
. Beautiful Cars a une courbe de coût moyen en forme de U et donc une courbe de profit économique nul en forme de U.

Considérez maintenant les courbes correspondant à des niveaux de profit positifs, 
 L’équation de la courbe d’isoprofit exprime alors 
 comme la somme du CM et de 
 Remarquez que 
 est élevé quand 
 est petit, et



Donc 
 est une fonction décroissante et convexe de 
.

La forme des courbes d’isoprofit dépend des formes de 
 et de la courbe CM. Dans le cas des Cheerios pomme-cannelle, c’est particulièrement simple. CM est une droite horizontale et l’équation des courbes d’isoprofit est 
. Ainsi, les courbes d’isoprofit sont décroissantes et convexes, à l’image de 
, comme nous le voyons dans la Figure 1.

Pour Beautiful Cars la courbe CM est en forme de U et donc convexe, avec un minimum à 
 (point B). La courbe d’isoprofit correspondant à un niveau de profit 
 doit donc être convexe aussi, puisque la somme de deux fonctions convexes est toujours convexe (la dérivée seconde de 
 est 
, qui est positive si 
 et 
 sont positives).

Si 
, 
 et 
 sont toutes deux des fonctions décroissantes de 
, donc les courbes d’isoprofit sont décroissantes. Si 
 est grand, la dérivée de 
 est proche de zéro, donc la pente de la courbe d’isoprofit est presque identique à la pente de 
 — les courbes d’isoprofit sont décroissantes (comme la courbe CM). Par conséquent, la courbe d’isoprofit pour 
, comme la courbe CM, est en forme de U, avec un minimum atteint pour une valeur positive de 
.

Désignons par 
 la valeur de 
 à laquelle le minimum est atteint. Remarquez que 
 dépend de 
. Nous savons que toutes les courbes d’isoprofit sont décroissantes jusqu’à 
, donc 
 : le minimum d’une courbe d’isoprofit avec 
 est atteint à droite du minimum de la courbe de profit nul. Un argument similaire montre que lorsque 
 augmente, 
 augmente aussi : les courbes d’isoprofit correspondant à des niveaux plus élevés de profit atteignent leur minimum plus loin vers la droite (Figure 2).

Nous avons maintenant expliqué pourquoi les courbes d’isoprofit pour Beautiful Cars sont en forme de U. L’autre propriété que vous pouvez observer dans la Figure 2 est que la courbe de coût marginal croise les courbes d’isoprofit à leurs minimums. Dans le Leibniz 7.3.1 nous avons démontré que c’était vrai pour la courbe CM (la courbe de profit nul) en montrant que 
 était toujours de même signe que la pente de la courbe de CM. Nous utilisons maintenant la même approche pour les pentes des autres courbes d’isoprofit.

Considérez la courbe d’isoprofit correspondant à un profit de 
. Le long de cette courbe,




 correspond donc à la différence entre deux termes, le premier étant la pente de la courbe de CM. Nous avons montré dans le Leibniz 7.3.1 (en utilisant la règle de dérivation d’une fraction) qu’elle correspondait à 
. De plus, nous savons de l’équation des courbes d’isoprofit que 
. Par conséquent



En simplifiant l’expression à droite, on voit que :



Cette équation nous donne la pente en chaque point de la courbe d’isoprofit 
. Quand 
 est faible, 
 est élevé — au-dessus du coût marginal Cm — et les courbes sont décroissantes. Ainsi quand 
 augmente, 
 diminue ; cela continue tant que 
. Dans le cas de Beautiful Cars, nous atteignons finalement un point où 
 et à ce point, l’équation nous dit que la pente est nulle : nous avons atteint le minimum de la courbe d’isoprofit. La pente de la courbe de Cm est positive à ce point. Au-delà de ce point, 
 et les courbes d’isoprofit sont croissantes aussi.

Qu’en est-il du cas des Cheerios pomme-cannelle ? Puisque le coût unitaire d’une livre de céréales Cheerios est de 2 $ quel que soit le niveau de production, le coût marginal et le coût moyen sont tous deux de 2 $. La courbe de profit nul correspond non seulement à la courbe de CM, mais aussi à la courbe de Cm. L’équation de toute courbe d’isoprofit peut être écrite comme 
. Par conséquent, si 
, alors 
, ce qui implique que la pente est toujours négative. Comme vous pouvez le voir dans la Figure 1, toutes les courbes de profit positif sont décroissantes, mais ne croisent jamais la courbe Cm.

Pour en savoir plus : Chapitre 8 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 6.7.1 Profit, salaire et effort

Dans l’interaction entre Maria et son employeur, l’employeur choisit le salaire et le travailleur répond en choisissant son effort au travail. Dans ce Leibniz nous analysons mathématiquement la décision de fixation du salaire par l’employeur.

Comment l’employeur de Maria devrait-il choisir le salaire ? Nous montrerons qu’afin de maximiser le profit, il devrait choisir le salaire qui minimise le coût par unité d’effort, en prenant en compte la réponse de Maria.

Si l’entreprise emploie Maria pour 
 heures par semaine et que son effort est 
, elle effectue 
 heures de travail productif, où 
. Supposez que la fonction de production de l’employeur soit 
 et que la production soit vendue à un prix 
. Le profit de l’employeur, que nous désignons par la lettre grecque majuscule « pi », 
, peut être exprimé de la manière suivante :



L’employeur est libre de choisir le salaire et le nombre d’heures pour lesquels Maria est employée ; Maria, elle, choisira son niveau d’effort. Ainsi l’employeur veut choisir 
 et 
 afin de maximiser 
, sachant que quel que soit le salaire choisi, Maria répondra en choisissant :



Lorsque l’on pense à ce problème, il n’est pas évident que l’employeur doive choisir le salaire minimisant le coût de l’effort, 
 — bien que nous ayons soutenu dans le texte que c’était le cas. Pour le voir mathématiquement, il est utile de réécrire le profit en termes de 
 et 
, plutôt que de 
 et 
 (souvenez-vous que 
 est le facteur de production). Substituer 
 donne :



Nous pouvons voir maintenant que le profit dépend du nombre d’unités de travail, 
, et du coût par unité de travail (ou d’effort), 
. Cette expression nous montre clairement que pour maximiser le profit, l’employeur doit fixer le salaire afin que le coût 
 soit aussi faible que possible.

Choisir le salaire

Nous avons montré que l’employeur doit choisir le salaire qui minimise le coût par unité d’effort 
, en prenant en compte le fait que Maria choisira 
. Par la règle de dérivation d’une fraction,



Nous obtenons la condition de premier ordre pour la minimisation du coût en égalisant cette expression à zéro. Ainsi le salaire qui minimise le coût, 
, vérifie l’équation :



En utilisant la notation alternative des dérivées, l’équation peut s’écrire :



Cette condition pour le salaire est illustrée dans la Figure 1, qui est une reproduction de la Figure 6.6 du texte. Les lignes droites sont les droites d’isocoût pour l’effort, qui ont une pente égale à 
. Au point A, l’équation ci-dessus est vérifiée : la pente de la droite d’isocoût, 
, est égale à la pente de la courbe de meilleure réponse du travailleur, 
. Pour la courbe de meilleure réponse représentée dans ce graphique, 
 et le niveau d’effort correspondant est 
 =0,5.
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Figure 1 
Minimiser le coût de l’effort.






Dans le graphique, les droites d’isocoût plus pentues correspondent à des coûts par unité d’effort plus faibles (
 plus élevé, 
 plus faible). Nous pouvons donc voir que le point A est le point sur la courbe de meilleure réponse minimisant le coût. Pour vérifier mathématiquement que le salaire satisfaisant la condition du premier ordre, 
, correspond à un minimum de la fonction 
, nous devons déterminer la dérivée seconde et vérifier qu’elle est positive quand 
. Si vous le faites, vous trouverez que la forme concave de la courbe de meilleure réponse, exprimée mathématiquement par la condition 
, garantit que 
 minimise le coût.

Choisir les heures de travail

Après avoir déterminé le salaire maximisant le profit et minimisant le coût, 
, l’employeur peut décider combien d’unités d’effort au travail 
 sont nécessaires afin de maximiser le profit. Si le salaire est fixé à 
, le profit est :



En dérivant par rapport à 
 et en égalisant la dérivée à zéro, nous obtenons une équation déterminant la valeur de 
 qui maximise le profit :



Cette équation a une interprétation économique. 
 correspond au produit marginal d’une unité supplémentaire d’effort au travail, donc 
 correspond au revenu marginal que l’employeur obtient d’une unité d’effort au travail. L’employeur maximise le profit en choisissant 
 de sorte que le revenu marginal soit égal au coût marginal d’une unité supplémentaire, 
.

Enfin, après avoir trouvé le nombre optimal d’unités d’effort au travail, 
, et sachant que Maria choisira un niveau d’effort 
, il peut trouver le nombre d’heures pour lesquelles il doit l’employer à partir de la relation 
.

Un exemple

Supposons que le salaire de réserve de Maria soit 
 (une constante positive) et que sa fonction de meilleure réponse soit :



où 
 et 
 sont aussi des constantes positives, avec 
. La condition de premier ordre pour la détermination du salaire maximisant le profit, 
, est :



En divisant par l’expression de droite nous obtenons 
 et par conséquent :



Remarquez que 
 dépend de 
 et 
 mais pas de 
. Les nombres dans la Figure 1 correspondent au cas où 
, 
 et 
.

L’employeur fixera 
 et Maria choisira son niveau d’effort en conséquence :



Pour en savoir plus : Sections 7.1 et 8.1 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 6.6.1 La fonction de meilleure réponse du travailleur

Nous avons représenté l’interaction entre un travailleur et un employé comme un jeu dans lequel l’employeur choisit le salaire et le travailleur répond en choisissant le niveau d’effort qu’il fournit. Dans ce Leibniz, nous décrivons les propriétés mathématiques de la réponse du travailleur.

L’employée, Maria, valorise deux choses : son revenu et le fait de ne pas devoir fournir trop d’efforts au travail. Cependant, elle préfère le travail à son alternative de second rang, être au chômage – elle perçoit une rente d’emploi. Quand elle travaille, elle peut choisir le niveau d’effort qu’elle va fournir. Son niveau d’effort, 
, correspond à la proportion de chaque heure qu’elle passe à travailler. Si elle ne fournit pas assez d’efforts, elle risque de se faire licencier et de perdre sa rente d’emploi. La valeur de la rente d’emploi dépend en particulier du salaire choisi par son employeur. Pour chaque niveau du salaire, 
, elle choisit le niveau d’effort, 
, constituant sa meilleure réponse à la situation dans laquelle elle se trouve. Sa courbe de meilleure réponse est une fonction qui nous donne le niveau d’effort choisi pour chaque valeur du salaire :



Afin de modéliser complètement la décision de Maria, nous pourrions partir de sa fonction d’utilité et résoudre son problème de maximisation d’utilité pour trouver sa meilleure réponse à chaque salaire. Cependant, dans ce chapitre nous nous concentrons sur l’interaction entre Maria et son employeur. Nous allons donc passer cette étape et décrire simplement la forme attendue de sa fonction de meilleure réponse (afin de pouvoir la tracer) en réfléchissant à la manière dont elle prend sa décision.

La forme de la fonction de meilleure réponse

La fonction de meilleure réponse que nous avons tracée dans le texte a la forme de celle représentée dans la Figure 1. Le salaire choisi par l’employeur est reporté sur l’axe des abscisses et le niveau d’effort correspondant choisi par Maria est reporté sur l’axe des ordonnées.
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Figure 1 
La fonction de meilleure réponse de Maria.






Pourquoi pourrions-nous nous attendre à ce que la fonction ait cette forme ? Premièrement, si le salaire est égal au salaire de réserve, sa rente d’emploi est nulle et elle ne fournira donc pas d’effort. La fonction doit donc croiser l’axe des abscisses au niveau du salaire de réserve. Deuxièmement, Maria fournit plus d’efforts si elle est payée plus. C’est le cas parce que lorsque le salaire augmente, la rente d’emploi augmente aussi. Elle choisit donc un niveau d’effort plus élevé pour réduire le risque de se faire licencier et de perdre la rente d’emploi. La courbe est donc croissante. En d’autres mots, 
 est une fonction croissante de 
 :



La troisième propriété que vous pouvez observer dans la Figure 1 est que la pente de la fonction 
 diminue à mesure que 
 augmente. Cette propriété est vérifiée si, comme nous pouvons le supposer, le coût marginal (ou la désutilité marginale) de l’effort augmente avec le niveau d’effort. Plus le salaire est élevé, plus Maria fournit un niveau d’effort élevé — mais plus il devient difficile pour elle d’augmenter encore son niveau d’effort si le salaire augmente un peu plus. Cela signifie que la fonction 
 est concave et donc :



Autres influences sur la fonction de meilleure réponse

La rente d’emploi, qui incite Maria à fournir beaucoup d’efforts au travail, ne dépend pas seulement du salaire. La Section 6.5 du texte discutait en détail les déterminants de la rente d’emploi. La rente horaire correspond à la différence entre le salaire et le revenu de réserve de Maria (comme les allocations chômage versées par l’État ou la valeur de l’aide fournie par sa famille), moins la désutilité de l’effort. La rente totale correspond à la rente horaire multipliée par la durée attendue de la période de chômage (avant qu’elle ne retrouve un emploi).

Le choix du niveau d’effort de Maria dépendra aussi de l’intensité de la supervision par l’employeur. Plus la probabilité de se faire surprendre quand elle regarde Facebook est élevée, plus Maria est encouragée à travailler dur.

Ces facteurs supplémentaires qui ont une influence sur le niveau d’effort choisi déterminent la position de la courbe de meilleure réponse dans le plan 
 et sont ce qu’on appelle des paramètres de la fonction de meilleure réponse 
. Des modifications dans la valeur des paramètres déplacent la courbe de meilleure réponse. Par exemple, une hausse de la durée de la période de chômage augmentera le niveau d’effort fourni pour chaque salaire, déplaçant la courbe vers le haut. Une hausse des allocations chômage déplacera la courbe vers le bas.

Nous pouvons décrire les effets des facteurs autres que le salaire en les considérant comme des variables supplémentaires. La fonction de meilleure réponse de Maria peut être considérée comme une fonction de cinq variables plutôt qu’une :



où


  	
    
 et 
 correspondent de nouveau à l’effort et au salaire, respectivement

  

  	
    
 est une mesure de la désutilité de l’effort, découlant de la fonction d’utilité de Maria

  

  	
    
 est la probabilité d’être surprise en train de faire autre chose que travailler

  

  	
    
 correspond à son allocation chômage

  

  	
    
 correspond à la durée du chômage

  



Pour des valeurs données des variables supplémentaires 
, 
, 
 et 
, la relation entre 
 et 
 a la forme décrite dans la Figure 1 — 
 est une fonction croissante et concave de 
. La seule différence est que nous l’exprimons en utilisant les dérivées partielles :



Les effets des autres variables peuvent aussi être décrits par des dérivées partielles. De la discussion ci-dessus nous pouvons déduire que :



Ainsi l’effort de Maria est une fonction décroissante de la désutilité de l’effort et des allocations chômage, et une fonction croissante de la probabilité d’être surprise en train de faire autre chose que travailler et de la durée du chômage.

Pour en savoir plus : Section 14.1 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Unité 3 Rareté, travail et choix
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Comment les individus font de leur mieux et comment ils arbitrent entre revenus et temps libre.


  	La prise de décision sous contrainte de rareté est un problème courant, car nous disposons en général de moyens limités pour remplir nos objectifs.

  	Les économistes modélisent ces situations en définissant d’abord toutes les actions possibles et en évaluant ensuite laquelle de ces actions est la meilleure, au regard des objectifs.

  	Les coûts d’opportunité décrivent les compromis (ou arbitrages) inévitables en situation de rareté : privilégier un objectif implique qu’il faut renoncer en partie à la satisfaction d’autres objectifs.

  	Un modèle de prise de décision sous contrainte de rareté peut être appliqué à la question du temps passé à travailler, en présence d’un arbitrage entre davantage de temps libre et davantage de revenus.

  	Ce modèle contribue également à expliquer les différences d’heures travaillées entre pays et les évolutions du temps de travail au cours de l’Histoire.



Supposons que vous travaillez à New York, et que votre emploi vous rapporte 15 $ par heure, pour une semaine de travail de 40 heures : vous gagnez donc 600 $ par semaine. Une semaine compte 168 heures, de sorte qu’après 40 heures de travail, il vous reste 128 heures de temps libre, que vous pouvez répartir entre des activités non professionnelles, comme les loisirs et le sommeil.

Supposons que par chance, on vous propose un emploi bien mieux payé – six fois mieux. Votre nouveau salaire horaire est de 90 $. Supposons également que votre employeur potentiel vous laisse choisir votre nombre d’heures de travail hebdomadaires.

Continueriez-vous à travailler 40 heures par semaine ? Le cas échéant, votre salaire hebdomadaire serait six fois plus élevé qu’avant, et s’élèverait à 3 600 $. Ou jugeriez-vous que vous êtes satisfait(e) avec les biens que vous pouvez acheter avec votre salaire hebdomadaire de 600 $ ? Vous pouvez maintenant gagner cette somme en ne travaillant que 6 heures et 40 minutes par semaine (ce qui vous laisse un week-end de six jours !). Vous profiteriez alors de 26 % de temps libre supplémentaire. Une autre possibilité serait d’utiliser cette hausse de votre salaire horaire pour augmenter à la fois votre salaire hebdomadaire et votre temps libre d’un montant intermédiaire.

L’idée selon laquelle, du jour au lendemain, on verrait son salaire horaire multiplié par 6 et on pourrait choisir son temps de travail ne paraît pas très réaliste. Mais nous avons vu dans l’Unité 2 que le progrès technologique, depuis la Révolution industrielle, s’est accompagné d’une augmentation considérable des salaires. Par exemple, le salaire horaire réel moyen des travailleurs américains a été multiplié par plus de 6 au cours du 20e siècle. Par ailleurs, même si, en général, les employés ne peuvent pas dire à leur employeur le nombre d’heures qu’ils souhaiteraient travailler, à long terme, le nombre d’heures que nous passons à travailler évolue. Cela reflète en partie nos préférences en termes de nombre d’heures de travail. En tant qu’individus, nous pouvons choisir des emplois à temps partiel, même si cela peut restreindre nos options en termes de postes. Les partis politiques répondent également aux préférences des électeurs, de sorte que des changements du temps de travail sont intervenus dans différents pays, à la suite de l’introduction de lois sur le nombre maximum d’heures de travail.

Dès lors, les individus ont-ils profité du progrès économique pour consommer davantage de biens, pour bénéficier de davantage de temps libre, ou pour les deux ? La réponse est : les deux, mais dans des proportions différentes selon les pays. Alors que les salaires horaires des Américains ont été multipliés par plus de 6 au cours du 20e siècle, leur temps de travail annuel moyen a diminué d’un peu plus d’un tiers. Ainsi, à la fin du siècle, le revenu annuel des individus a été multiplié par 4, ce qui leur a permis d’acheter des biens et des services, mais leur temps libre a augmenté de façon bien moins importante, à savoir un peu moins d’un cinquième (l’augmentation du temps libre en pourcentage serait bien plus importante si l’on retirait du temps libre le temps passé à dormir, mais elle serait tout de même faible relativement à l’augmentation des revenus). Comment comparer cela au choix que vous auriez fait si votre employeur hypothétique vous avait proposé un salaire multiplié par 6 ?

La Figure 3.1 représente les évolutions du revenu et des heures travaillées depuis 1870 dans trois pays.

Comme dans l’Unité 1, le revenu est mesuré par le PIB par tête en dollars américains ($). Il ne s’agit pas de la même chose que le salaire moyen, mais cela donne une information utile pour comparer le revenu moyen entre pays et au cours du temps. À la fin du 19e siècle et au début du 20e siècle, le revenu moyen a approximativement triplé, et le nombre d’heures de travail a diminué significativement. Dans la suite du 20e siècle, le revenu par tête a été multiplié par 4.

Le nombre d’heures de travail a continué à diminuer aux Pays-Bas et en France (mais plus lentement), tandis qu’il s’est stabilisé aux États-Unis, où il y a eu peu de changements depuis 1960.
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Nombre d’heures travaillées et revenus annuels (1870–2000)



Figure 3.1 
Nombre d’heures travaillées et revenus annuels (1870–2000).






Maddison Project. 2013. 2013 edition. Michael Huberman et Chris Minns. 2007. ‘The times they are not changin’: Days and hours of work in Old and New Worlds, 1870–2000’. Explorations in Economic History 44 (4): pp. 538–567. Le PIB est mesuré en PPA en utilisant le dollar international Geary-Khamis.






Bien que de nombreux pays aient connu des tendances similaires, certaines différences persistent. La Figure 3.2 illustre les importantes disparités en termes de temps libre et de revenus entre les pays en 2013. Ici, nous avons calculé le temps libre en soustrayant le nombre moyen d’heures travaillées annuellement au nombre d’heures totales dans une année. Comme vous pouvez le voir, les pays ayant les revenus les plus élevés semblent avoir moins d’heures de travail et plus de temps libre, mais il existe des différences notables entre eux. Par exemple, les Pays-Bas et les États-Unis ont des niveaux de revenus similaires mais les travailleurs néerlandais ont bien plus de temps libre. Les États-Unis et la Turquie ont quant à eux des quantités de temps libre similaires, mais une différence importante de revenus.
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Nombre d’heures de temps libre par travailleur et revenus annuels (2013)



Figure 3.2 
Nombre d’heures de temps libre par travailleur et revenus annuels (2013).






OECD. Average annual hours actually worked per worker. OECD. Level of GDP per capita and productivity. Consulté en juin 2016. Les données pour la Corée du Sud portent sur l’année 2012.






Dans de nombreux pays, le niveau de vie a considérablement augmenté depuis 1870. Cependant, dans certains pays, les individus ont continué à travailler aussi longtemps mais ont consommé davantage, tandis que dans d’autres, les individus jouissent de davantage de temps libre. Pour quelle raison ? Nous allons fournir des éléments de réponse à cette question en étudiant un problème économique simple – la rareté – et la prise de décision lorsqu’il est impossible d’obtenir tout ce que l’on souhaite, comme les biens et le temps libre.

Étudiez attentivement le modèle de prise de décision que nous utilisons ! Il sera réutilisé régulièrement tout au long du cours, car il facilite la compréhension d’un grand nombre de problèmes économiques.


  Question 3.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Vous travaillez actuellement 40 heures par semaine à un taux horaire de 20 £. Vos heures de temps libre sont définies comme le nombre d’heures par semaine qui ne sont pas passées au travail. Dans le cas présent, cela revient à 24 heures × 7 jours – 40 heures = 128 heures par semaine. Supposez maintenant que le taux horaire de votre salaire ait augmenté de 25 %. Si vous êtes satisfait(e) en gardant votre revenu total hebdomadaire constant, alors :

  
    	Votre nombre total d’heures de travail hebdomadaires chutera de 25 %.

    	Votre nombre total d’heures de travail hebdomadaires sera de 30 heures.

    	Votre nombre total d’heures de temps libre hebdomadaires augmentera de 25 %.

    	Votre nombre total d’heures de temps libre hebdomadaires augmentera de 6,25 %.

  

  
    	Le nouveau taux de salaire est 20 £ × 1,25 = 25 £ par heure. Votre revenu hebdomadaire initial est 20 £ × 40 heures = 800 £. Aussi, votre nouveau nombre total d’heures de travail est 800 £ / 25 £ par  = 32 heures. Cela représente un changement de (32 – 40) / 40 = - 20 %.

    	Le nouveau taux de salaire est 20 £ × 1,25 = 25 £ par heure. Votre revenu hebdomadaire initial est 20 £ × 40 heures = 800 £. Aussi, votre nouveau nombre total d’heures de travail est 800 £ / 25 £ par heure = 32 heures.

    	Le nouveau taux de salaire est 20 £ × 1,25 = 25 £ par heure. Votre revenu hebdomadaire initial est 20 £ × 40 heures = 800 £. Aussi, votre nouveau nombre total d’heures de travail est 800 £ / 25 £ par heure = 32 heures. Votre temps libre est donc maintenant de 24 heures par jour × 7 jours par semaine – 32 = 136 heures par semaine, soit une augmentation de (136 – 128) / 128 = 6,25 %.

    	Le nouveau taux horaire de salaire est 20 £ × 1,25 = 25 £ par heure. Votre revenu hebdomadaire initial est 20 £ × 40 heures = 800 £. Aussi, votre nouveau nombre total d’heures de travail est 800 £ / 25 £ par heure = 32 heures. Votre temps libre est donc maintenant de 24 heures par jour × 7 jours par semaine – 32 = 136 heures par semaine, soit une augmentation de (136 – 128) / 128 = 6,25 %.

  




  Question 3.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez de nouveau la Figure 3.1, qui représente le nombre annuel d’heures travaillées en fonction du PIB par tête aux États-Unis, en France et aux Pays-Bas, entre 1870 et 2000.

  Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Une augmentation du PIB par tête entraîne une réduction du nombre d’heures travaillées.

    	Le PIB par tête aux Pays-Bas est plus faible que celui des États-Unis, car les Néerlandais travaillent moins d’heures.

    	Entre 1870 et 2000, les Français ont réussi à multiplier par plus de 10 leur PIB par tête tout en réduisant de plus de la moitié le nombre d’heures travaillées.

    	Sur la base des données présentées sur le graphique, les Français seront un jour capables de produire un PIB par tête supérieur à 30 000 $ avec moins de 1 000 heures travaillées.

  

  
    	La relation négative entre le nombre d’heures travaillées et le PIB par tête n’implique pas nécessairement que l’un cause l’autre.

    	Le PIB par tête plus faible aux Pays-Bas pourrait être dû à de nombreux facteurs, dont la possibilité que les Néerlandais préfèrent un revenu inférieur mais plus de temps libre pour des raisons culturelles ou autres.

    	Le PIB par tête de la France a augmenté d’environ 2 000 $ à 20 000 $ (soit 10 fois plus), tandis que les heures travaillées annuelles ont chuté de plus de 3 000 à moins de 1 500.

    	Cela serait bien. Néanmoins la performance passée n’implique pas nécessairement que la tendance se poursuivra à l’avenir.

  



3.1 Travail et production

Dans l’Unité 2, nous avons vu que la main-d’œuvre peut être considérée comme un facteur de production permettant la production de biens et de services. La main-d’œuvre fournit du travail, comme les activités consistant à souder, à assembler et à tester quand on fabrique une voiture. Le travail est souvent difficile à mesurer : ce point prendra toute son importance dans les unités suivantes, car il est difficile pour les employeurs de déterminer la quantité de travail exacte fournie par leurs employés. Par ailleurs, nous ne pouvons pas mesurer de manière comparable l’effort requis par différentes activités (comme la préparation d’un gâteau versus la fabrication d’une voiture), de sorte que les économistes mesurent souvent le travail simplement à l’aide du nombre d’heures travaillées par les individus engagés dans le processus de production. Ils supposent que lorsque le nombre d’heures de travail augmente, la quantité de biens produits augmente également.

En tant qu’étudiant(e), vous devez choisir tous les jours le nombre d’heures que vous passez à étudier. De nombreux facteurs peuvent influencer votre choix : votre goût pour le travail, la difficulté de celui-ci, le nombre d’heures que vos amis passent à travailler, et ainsi de suite. Une partie de votre motivation pour les études vient peut-être de la croyance selon laquelle plus vous passerez de temps à étudier, plus vous obtiendrez des notes élevées. Dans cette unité, nous construisons un modèle simple de choix de nombre d’heures travaillées par un(e) étudiant(e), fondé sur l’hypothèse que la note finale sera d’autant plus élevée que le temps consacré à étudier sera élevé.

Nous supposons une relation positive entre le nombre d’heures travaillées et la note finale, mais est-elle vérifiée dans les faits ? Un groupe de psychologues de l’éducation a étudié le comportement de 84 étudiants de l’université d’État de Floride afin d’identifier les facteurs ayant affecté leurs performances.1

Au premier abord, la relation entre le nombre moyen d’heures consacrées à étudier chaque semaine et la moyenne générale (GPA) en fin de semestre semble faible, comme l’indique la Figure 3.3.

Les 84 étudiants ont été divisés en deux groupes selon le temps qu’ils passaient à travailler. La moyenne générale des étudiants travaillant beaucoup était de 3,43 – c’est-à-dire juste au-dessus de la moyenne générale de ceux qui étudiaient peu.





  
    	
    	Temps passé à étudier, élevé (42 étudiants)
    	Temps passé à étudier, faible (42 étudiants)
  

  
    	Moyenne générale (GPA)
    	3,43
    	3,36
  






Temps passé à étudier et notes



Figure 3.3 
Temps passé à étudier et notes.






Elizabeth Ashby Plant, Karl Anders Ericsson, Len Hill et Kia Asberg. 2005. ‘Why study time does not predict grade point average across college students: Implications of deliberate practice for academic performance’. Contemporary Educational Psychology 30 (1): pp. 96–116. Des calculs supplémentaires ont été menés par Ashby Plant, à l’Université de l’État de Floride, en juin 2015.






En y regardant de plus près, cette étude fournit en fait une illustration intéressante des précautions nécessaires lorsque nous faisons des hypothèses de type ceteris paribus (souvenez-vous que cela signifie « toutes choses égales par ailleurs », comme nous l’avons vu dans l’Unité 2). Au sein de chaque groupe de 42 étudiants, de nombreuses différences de taille peuvent potentiellement exister. Par exemple, les conditions dans lesquelles ils étudient devraient être examinées : étudier pendant une heure dans une pièce remplie de personnes et bruyante n’est probablement pas aussi efficace qu’étudier pendant une heure à la bibliothèque.

La Figure 3.4 indique que les étudiants ayant un mauvais environnement de travail ont plus de chances d’étudier plus longtemps. Parmi ces 42 étudiants, 31 présentent un temps passé à étudier élevé, contre 11 seulement parmi les étudiants étudiant dans un environnement plus calme. Cela vient peut-être du fait qu’ils sont distraits par ce qui les entoure, et qu’il leur faut donc plus de temps pour étudier que les étudiants qui étudient à la bibliothèque.





  
    	
    	Temps passé à étudier, élevé
    	Temps passé à étudier, faible
  

  
    	Bon environnement
    	3,63 (11 étudiants)
    	3,43 (31 étudiants)
  

  
    	Mauvais environnement
    	3,36 (31 étudiants)
    	3,17 (11 étudiants)
  






Figure 3.4 
Moyenne générale (GPA) et environnements de travail, bon et mauvais.






Plant et al. ‘Why study time does not predict grade point average across college students’., ibid.






Regardez maintenant les moyennes générales sur la première ligne : si l’environnement est bon, les étudiants qui étudient plus longtemps ont de meilleures notes – et vous pouvez constater sur la ligne du bas qu’un temps de travail élevé assure également de meilleures notes à ceux qui étudient dans un mauvais environnement. Cette relation n’était pas aussi évidente quand nous ne tenions pas compte de l’environnement.

Ainsi, après avoir pris en compte l’environnement et d’autres facteurs pertinents (y compris la moyenne générale au semestre précédent et le nombre d’heures consacrées au travail salarié, ou à faire la fête), les psychologues ont estimé qu’une heure additionnelle passée à étudier chaque semaine augmentait la moyenne générale à la fin du semestre de 0,24 point en moyenne. Ainsi, si l’on considère deux étudiants similaires en tout point sauf en ce qui concerne le temps passé à étudier, nous pouvons prédire que celui qui étudiera le plus longtemps aura une moyenne générale de 0,24 point plus élevée par heure supplémentaire : le temps passé à étudier augmente le GPA de 0,24 par heure, ceteris paribus.


  Exercice 3.1 Hypothèses ceteris paribus

  On vous a demandé de conduire dans votre université une étude similaire à celle menée à l’université d’État de Floride.

  
    	Hormis l’environnement de travail, quels facteurs selon vous devraient être maintenus constants dans un modèle portant sur la relation entre les heures passées à étudier et la note finale ?

    	Outre les conditions pour étudier (environnement de travail), quelles autres informations voudriez-vous collecter sur les étudiants ?

  



Imaginons maintenant un étudiant, que nous appellerons Alexei. Il peut faire varier le nombre d’heures qu’il passe à étudier. Nous allons supposer que, comme dans l’étude menée en Floride, les heures qu’il passe à étudier au cours du semestre vont augmenter sa note finale, ceteris paribus. Cette relation entre le nombre d’heures passées à étudier et la note finale est représentée dans le tableau de la Figure 3.5. Dans ce modèle, le temps passé à étudier fait référence à la totalité du temps qu’Alexei consacre à son apprentissage, que ce soit en classe ou individuellement, quotidiennement (et non par semaine, comme c’était le cas pour les étudiants en Floride). Le tableau montre comment sa note variera avec le nombre d’heures passées à étudier, si tous les autres facteurs – comme sa vie sociale – sont maintenus constants.


	fonction de production
	Une expression graphique ou mathématique décrivant la quantité qui peut être produite pour tout montant donné ou toute combinaison donnée de facteurs de production. La fonction décrit les différentes technologies capables de produire la même chose.



Il s’agit de la fonction de production d’Alexei : cela traduit le nombre d’heures passées chaque jour à étudier (son facteur travail) en une note sur 100 (sa production). En réalité, la note finale peut aussi être affectée par des éléments imprévisibles (dans la vie de tous les jours, nous rassemblons ces événements sous le terme de « chance »). Vous pouvez considérer que la fonction de production indique le résultat qu’obtiendrait Alexei sous des conditions normales (s’il n’est ni chanceux ni malchanceux).

Si nous représentons cette relation sur un graphique, nous obtenons la courbe de la Figure 3.5. Alexei peut obtenir une note plus élevée en étudiant davantage, c’est pourquoi la courbe est croissante. Avec 15 heures de travail par jour, il obtient la note la plus élevée dont il est capable, soit 90 %. Au-delà de 15 heures de travail quotidiennes, si l’étudiant étudie davantage, cela n’a pas d’effet sur son résultat à l’examen (il serait si fatigué qu’étudier davantage ne lui serait pas bénéfique), et la courbe devient plate.


	productivité moyenne
	Quantité totale produite divisée par un facteur de production particulier, par exemple par travailleur (divisée par le nombre de travailleurs) ou par travailleur et par heure (production totale divisée par le nombre total d’heures de travail).



Nous pouvons calculer la productivité moyenne du travail d’Alexei, comme nous l’avons fait pour les fermiers à l’Unité 2. S’il travaille 4 heures par jour, il obtient la note de 50 %. La productivité moyenne — le nombre moyen de points par heure passée à étudier — est 50/4 = 12,5. Sur la Figure 3.5, il s’agit de la pente d’une corde partant de l’origine vers la courbe pour 4 heures par jour :




	productivité marginale
	La quantité additionnelle produite en utilisant une unité additionnelle d’un facteur en particulier, en gardant les autres facteurs constants.



La productivité marginale d’Alexei est l’augmentation de sa note résultant d’une heure supplémentaire consacrée à étudier. Suivez les étapes de la Figure 3.5 pour voir comment calculer la productivité marginale, et comparez-la avec la productivité moyenne.
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Comment le temps passé à étudier affecte-t-il la note d’Alexei ?



Figure 3.5 
Comment le temps passé à étudier affecte-t-il la note d’Alexei ?
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Fonction de production d’Alexei



La courbe est la fonction de production d’Alexei. Elle montre comment le facteur des heures passées à étudier produit un résultat, la note finale.
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Quatre heures passées à étudier chaque jour



Si Alexei étudie quatre heures, sa note sera 50.
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Dix heures passées à étudier chaque jour



… et s’il étudie 10 heures, il obtiendra une note de 81.
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Note maximum d’Alexei



Avec 15 heures passées à étudier, Alexei obtient sa note maximum, 90. Travailler davantage ne ferait aucune différence pour son résultat : la courbe est plate.
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Augmenter le temps passé à étudier de 4 à 5 heures



Augmenter le temps passé à étudier de 4 à 5 heures augmente la note d’Alexei de 50 à 57. Aussi, pour 4 heures passées à étudier, la productivité marginale d’une heure additionnelle est de 7 points.
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Augmenter le temps passé à étudier de 10 à 11 heures



Augmenter le temps passé à étudier de 10 à 11 heures augmente la note d’Alexei de 81 à 84. Pour 10 heures passées à étudier, la productivité marginale d’une heure additionnelle est de 3 points. À mesure que nous nous déplaçons le long de la courbe, la pente de la courbe diminue, de sorte que la productivité marginale d’une heure additionnelle diminue. La productivité marginale est décroissante.
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La productivité moyenne d’une heure passée à étudier



Quand Alexei étudie 4 heures par jour sa productivité moyenne est 50/4 = 12,5 points, ce qui correspond à la pente de la corde de ce point vers l’origine.
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La productivité marginale est plus faible que la productivité moyenne



Avec 4 heures de travail par jour, la productivité moyenne est de 12,5 points. Pour 10 heures de travail, elle est plus faible (81/10 = 8,1). La productivité moyenne diminue à mesure que nous nous déplaçons le long de la courbe. Pour chaque point, la productivité marginale (la pente de la courbe) est plus faible que la productivité moyenne (la pente de la corde).
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La productivité marginale est la pente de la tangente



La productivité marginale pour 4 heures est d’environ 7 points, ce qui correspond à l’augmentation de la note résultant d’une heure supplémentaire passée à étudier. Plus précisément, la productivité marginale est la pente de la tangente en ce point, qui est légèrement supérieure à 7.









  Leibniz : Productivité moyenne et productivité marginale

  À chaque point sur la fonction de production, la productivité marginale est l’augmentation de la note résultant d’une heure supplémentaire passée à étudier. La productivité marginale correspond à la pente de la fonction de production.

  
	rendements décroissants
	Une situation dans laquelle l’utilisation d’une unité supplémentaire d’un facteur de production résulte en une hausse de la production inférieure à celle générée par la hausse de l’unité précédente. Connu également sous le terme : rendements marginaux décroissants de la production



  La fonction de production d’Alexei de la Figure 3.5 s’aplatit à mesure qu’il passe de plus en plus d’heures à étudier, de sorte que la productivité marginale d’une heure supplémentaire diminue à mesure que nous nous déplaçons le long de la courbe. La productivité marginale est décroissante. Le modèle rend compte de l’idée selon laquelle une heure supplémentaire passée à étudier compte beaucoup quand vous étudiez peu, tandis que si vous passez déjà un nombre important d’heures à étudier, travailler davantage sera moins efficace.



Leibniz : Productivité marginale décroissante


	fonction concave
	Une fonction de deux variables pour laquelle le segment joignant deux points sur la fonction (peu importe lesquels) se situe entièrement sous la courbe représentant la fonction (la fonction est convexe quand le segment se situe au-dessus de la fonction).



Sur la Figure 3.5, la production augmente avec l’augmentation du facteur travail, mais la productivité marginale baisse — la fonction devenant progressivement plus plate. Une fonction de production avec cette forme est dite concave.

Leibniz : Fonctions concaves et convexes

Si nous comparons les productivités marginales et moyennes pour n’importe quel point sur la fonction de production d’Alexei, nous trouvons que la productivité marginale est en dessous de la productivité moyenne. Par exemple, quand il travaille 4 heures, sa productivité moyenne est 50/4 = 12,5 points par heure, mais une heure additionnelle de travail augmente sa note de 50 à 57, de sorte que la productivité moyenne est de 7 points. Cela vient du fait que la productivité marginale est décroissante : chaque heure additionnelle est moins productive que la précédente. Cela implique par ailleurs que la productivité moyenne est également décroissante : chaque heure additionnelle de travail par jour diminue la productivité moyenne de l’ensemble de son temps passé à étudier.

C’est un autre exemple de la productivité moyenne décroissante du travail que nous avons vue dans l’Unité 2. Dans ce cas, la productivité moyenne du travail pour la production de nourriture (la nourriture produite par travailleur) diminue à mesure que le nombre de travailleurs cultivant une quantité fixe de terres augmente.

Enfin, notez que si Alexei étudie déjà 15 heures par jour, la productivité marginale d’une heure de travail supplémentaire serait nulle ; étudier davantage n’améliorerait pas la note. Comme vous le savez peut-être par expérience, le manque de sommeil ou de temps de détente pourrait même faire diminuer la note de l’étudiant si celui-ci travaillait plus de 15 heures par jour. Si cela était le cas, la fonction de production commencerait à devenir décroissante en s’approchant du maximum de 24 heures, et la productivité marginale d’Alexei deviendrait négative.


	tangence
	Quand deux courbes ont un point en commun mais ne croisent pas. La tangente à une courbe en un point donné est une droite qui touche la courbe à ce point mais ne la croise pas.



La variation à la marge est un concept important et courant en économie. Vous le verrez souvent représenté sous la forme d’une pente sur un diagramme. Avec une fonction de production comme celle de la Figure 3.5, la pente varie de façon continue le long de la courbe. Nous avons dit qu’en étudiant 4 heures par jour, la productivité marginale d’Alexei est de 7 points, ce qui correspond à l’augmentation de la note associée à une heure de travail supplémentaire. Puisque la pente de la courbe évolue entre 4 et 5 heures sur l’axe des abscisses, il s’agit seulement d’une approximation de la vraie productivité marginale. Plus précisément, la productivité marginale est le taux auquel la note augmente pour une heure supplémentaire consacrée à étudier. Sur la Figure 3.5, la véritable productivité marginale est la pente de la tangente à la courbe lorsque l’étudiant étudie 4 heures. Dans cette unité, nous utilisons des approximations, afin de s’assurer de travailler avec des nombres entiers, mais vous remarquerez que parfois, ces nombres ne sont pas exactement égaux aux pentes.


  Exercice 3.2 Fonctions de production

  
    	Tracer un graphique représentant une fonction de production qui, à la différence de celle d’Alexei, devient plus pentue quand le facteur de production augmente.

    	Avez-vous un exemple de procédé de production qui pourrait avoir cette forme ? Pourquoi est-ce que la pente deviendrait plus forte ?

    	Dans ce cas, que pouvez-vous dire des productivités marginale et moyenne ?

  




  Productivité marginale

  La productivité marginale est le taux de variation de la note pour 4 heures passées à étudier. Supposez qu’Alexei étudie déjà 4 heures par jour et décide d’étudier une minute de plus chaque jour (soit un total de 4,016667 heures). Alors, selon le graphique, sa note va augmenter très légèrement — d’environ 0,124 point. Une estimation plus précise de la productivité marginale (le taux de variation) serait :

  

  Si nous regardions de plus petites variations de temps supplémentaire consacré à étudier (une seconde additionnelle par jour, par exemple), nous obtiendrions un nombre encore plus proche de la vraie productivité, qui correspond à la pente de la tangente à la courbe pour 4 heures passées à étudier.




  Question 3.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 3.5 montre la fonction de production d’Alexei, dont la note finale (la production) dépend du nombre d’heures passées à étudier (le facteur de production).

  Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	La productivité marginale et la productivité moyenne sont approximativement similaires pour la première heure.

    	La productivité marginale et la productivité moyenne sont toutes les deux constantes au-delà de 15 heures.

    	La fonction de production horizontale au-delà de 15 heures implique qu’étudier plus de 15 heures est néfaste pour la performance d’Alexei.

    	La productivité marginale et la productivité moyenne pour 20 heures de travail sont chacune de 4,5 points.

  

  
    	Comme il n’y a pas d’heure précédente à considérer, la productivité moyenne pour la première heure est simplement l’amélioration due à une seule heure, ce qui est une approximation de la productivité marginale de passer de 0 à 1 heure (la productivité marginale précise change sur cet intervalle, ce qui est reflété par la pente décroissante de la fonction de production).

    	La productivité marginale est constante au-delà de 15 heures, mais la productivité moyenne continue à diminuer. Cela tient au fait que la productivité marginale (zéro) est inférieure à la productivité moyenne, qui reste positive mais est décroissante (plus d’heures sans améliorations supplémentaires réduit la moyenne).

    	Si étudier plus de 15 heures avait un effet négatif sur la note d’Alexei, alors la productivité marginale serait négative, ce qui impliquerait une courbe décroissante au-delà de 15 heures.

    	La productivité moyenne pour 20 heures est 90 points / 20 heures = 4,5 points par heure. La productivité marginale, par contre, est nulle – comme indiqué par la fonction de production qui devient plate au-delà de 15 heures.

  



3.2 Préférences


	préférences
	Une description du bénéfice ou du coût que nous associons à chaque résultat possible.



Si la fonction de production d’Alexei est celle représentée dans la Figure 3.5, combien d’heures par jour décidera-t-il de consacrer aux études ? La décision dépend de ses préférences – c’est-à-dire de ce qui lui importe. Si Alexei ne se préoccupait que de ses notes, il étudierait 15 heures par jour. Mais, comme d’autres personnes, Alexei souhaite aussi avoir du temps libre – il aime dormir, sortir et aussi regarder la télévision. Alexei fait donc face à un arbitrage : à combien de points est-il prêt à renoncer, afin de pouvoir consacrer du temps à autre chose qu’aux études ?

Nous illustrons ses préférences dans la Figure 3.6, représentant le temps libre en abscisse et la note finale en ordonnée. Le temps libre fait référence au temps qui n’est pas passé à étudier. Chaque point du graphique représente une combinaison différente de temps libre et d’une note finale. Étant donné la fonction de production, certaines combinaisons ne sont pas réalisables, mais pour le moment, nous considérons seulement les combinaisons qu’il préférerait.

Nous pouvons supposer :


  	Que pour une note donnée, il préfère une combinaison avec davantage de temps libre à une autre lui en donnant moins. Ainsi, bien que A et B dans la Figure 3.6 correspondent toutes deux à une note de 84, Alexei préfère A, car elle lui donne plus de temps libre.

  	De façon similaire, si deux combinaisons lui donnent 20 heures de temps libre chacune, il préfère celle qui lui assure la meilleure note.

  	Comparons toutefois les points A et D dans le tableau. Alexei préférerait-il D (note faible et beaucoup de temps libre) ou A (note élevée et moins de temps libre) ? Une manière de le découvrir serait de lui demander.




	utilité
	Un indicateur numérique de la valeur qu’un individu confère à un résultat possible, de sorte qu’un résultat avec une valeur supérieure sera toujours choisi par rapport à un résultat présentant une valorisation inférieure, lorsque les deux sont disponibles.



Supposons qu’il se déclare indifférent entre A et D, ce qui implique qu’il tirerait la même satisfaction des deux résultats. Nous disons alors que ces deux résultats lui procurent la même utilité. Et nous savons qu’il préfère A à B, donc que B lui procure une utilité moindre que A ou D.

Une manière systématique de représenter les préférences d’Alexei serait de commencer par déterminer l’ensemble des combinaisons qui lui procurent la même utilité que A et D. Nous pourrions poser une autre question à Alexei : « Imagine que tu puisses avoir la combinaison A (15 heures de temps libre, 84 points). Combien de points serais-tu prêt à sacrifier pour obtenir une heure supplémentaire de temps libre ? » Supposons qu’après mûre réflexion, sa réponse soit « 9 ». Nous saurions alors qu’il serait indifférent entre A et E (16 heures de temps libre, 75 points). Nous pourrions poser la même question pour la combinaison E, et ainsi de suite jusqu’au point D. En continuant ainsi, nous pourrions établir un tableau comme celui de la Figure 3.6. Alexei est indifférent entre A et E, entre E et F, et ainsi de suite – ce qui signifie qu’il est indifférent entre l’ensemble des combinaisons situées entre A et D.


	courbe d’indifférence
	Une courbe dont les points indiquent toutes les combinaisons de biens qui donnent un niveau d’utilité donné à l’individu.



Les combinaisons du tableau sont représentées dans la Figure 3.6, et reliées pour former une courbe décroissante, appelée courbe d’indifférence, qui relie toutes les combinaisons qui procurent la même utilité ou « satisfaction ».
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Représentation des préférences d’Alexei



Figure 3.6 
Représentation des préférences d’Alexei.
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Alexei préfère plus de temps libre à moins de temps libre



Les combinaisons A et B donnent toutes les deux une note de 84, mais Alexei préférera A car la combinaison donne plus de temps libre.









            [image: Alexei préfère une note élevée à une note faible : Avec les combinaisons C et D, Alexei a 20 heures de temps libre par jour, mais il préfère D car cela lui donne une note plus élevée. ]




  
    
      	 
      	A
      	E
      	F
      	G
      	H
      	D
    

  
  
    
      	Heures de temps libre
      	15
      	16
      	17
      	18
      	19
      	20
    

    
      	Note finale
      	84
      	75
      	67
      	60
      	54
      	50
    

  





Alexei préfère une note élevée à une note faible



Avec les combinaisons C et D, Alexei a 20 heures de temps libre par jour, mais il préfère D car cela lui donne une note plus élevée.









            [image: Indifférence : … mais nous ne savons pas si Alexei préfère A ou E, aussi nous lui demandons : il dit qu’il est indifférent. ]




  
    
      	 
      	A
      	E
      	F
      	G
      	H
      	D
    

  
  
    
      	Heures de temps libre
      	15
      	16
      	17
      	18
      	19
      	20
    

    
      	Note finale
      	84
      	75
      	67
      	60
      	54
      	50
    

  





Indifférence



… mais nous ne savons pas si Alexei préfère A ou E, aussi nous lui demandons : il dit qu’il est indifférent.









            [image: D’autres combinaisons donnent la même utilité : Alexei dit que F est une autre combinaison qui lui donnerait la même utilité que A et E. ]




  
    
      	 
      	A
      	E
      	F
      	G
      	H
      	D
    

  
  
    
      	Heures de temps libre
      	15
      	16
      	17
      	18
      	19
      	20
    

    
      	Note finale
      	84
      	75
      	67
      	60
      	54
      	50
    

  





D’autres combinaisons donnent la même utilité



Alexei dit que F est une autre combinaison qui lui donnerait la même utilité que A et E.









            [image: Construction de la courbe d’indifférence : En posant plus de questions, nous découvrons qu’Alexei est indifférent entre toutes les combinaisons situées entre A et D. ]




  
    
      	 
      	A
      	E
      	F
      	G
      	H
      	D
    

  
  
    
      	Heures de temps libre
      	15
      	16
      	17
      	18
      	19
      	20
    

    
      	Note finale
      	84
      	75
      	67
      	60
      	54
      	50
    

  





Construction de la courbe d’indifférence



En posant plus de questions, nous découvrons qu’Alexei est indifférent entre toutes les combinaisons situées entre A et D.









            [image: Construction de la courbe d’indifférence : Ces points sont reliés pour former une courbe d’indifférence. ]




  
    
      	 
      	A
      	E
      	F
      	G
      	H
      	D
    

  
  
    
      	Heures de temps libre
      	15
      	16
      	17
      	18
      	19
      	20
    

    
      	Note finale
      	84
      	75
      	67
      	60
      	54
      	50
    

  





Construction de la courbe d’indifférence



Ces points sont reliés pour former une courbe d’indifférence.









            [image: D’autres courbes d’indifférence : Des courbes d’indifférence passant par n’importe quel point du graphique peuvent être dessinées, pour montrer d’autres points donnant la même utilité. Nous pouvons construire d’autres courbes à partir de B ou C de la même manière que précédemment, en trouvant quelles combinaisons donnent le même niveau d’utilité. ]




  
    
      	 
      	A
      	E
      	F
      	G
      	H
      	D
    

  
  
    
      	Heures de temps libre
      	15
      	16
      	17
      	18
      	19
      	20
    

    
      	Note finale
      	84
      	75
      	67
      	60
      	54
      	50
    

  





D’autres courbes d’indifférence



Des courbes d’indifférence passant par n’importe quel point du graphique peuvent être dessinées, pour montrer d’autres points donnant la même utilité. Nous pouvons construire d’autres courbes à partir de B ou C de la même manière que précédemment, en trouvant quelles combinaisons donnent le même niveau d’utilité.








En regardant les trois courbes dessinées sur la Figure 3.6, vous pouvez voir que celle passant par A donne une utilité plus élevée que celle passant par B. La courbe passant par C donne la plus faible utilité parmi les trois courbes. Pour décrire les préférences, il n’y a pas besoin de connaître l’utilité exacte de chaque option ; nous avons seulement besoin de connaître quelles combinaisons procurent une utilité supérieure ou inférieure à celle apportée par les autres.


	bien de consommation
	Un bien ou un service qui satisfait les besoins des consommateurs sur une courte période.



Les courbes que nous avons tracées reflètent nos hypothèses habituelles sur les préférences des gens entre deux biens. Dans d’autres modèles, il s’agira souvent de biens de consommation, comme la nourriture ou les vêtements, et nous appelons l’individu un consommateur. Dans notre modèle des préférences d’un étudiant, les biens sont « la note finale » et « le temps libre ». Remarquez que :


  	les courbes d’indifférence sont décroissantes en raison des arbitrages : si vous êtes indifférent(e) entre deux combinaisons, celle qui comporte plus d’un certain bien comporte nécessairement moins de l’autre bien ;

  	des courbes d’indifférence plus élevées correspondent à des niveaux d’utilité plus élevés : un déplacement vers le haut et la droite du graphique (par rapport à l’origine) correspond à un déplacement vers des combinaisons comportant davantage des deux biens ;

  	les courbes d’indifférence sont généralement lisses : des petites variations des quantités de biens ne causent pas de grands sauts en termes d’utilité ;

  	les courbes d’indifférence ne se croisent pas : pourquoi ? Voir l’Exercice 3.3 ;

  	à mesure que l’on se déplace vers la droite sur une courbe d’indifférence, celle-ci devient plus plate.




	taux marginal de substitution (TMS)
	Le compromis qu’une personne est prête à faire entre deux biens. En tout point, c’est la pente de la courbe d’indifférence. Voir également : taux marginal de transformation.



Pour comprendre la dernière propriété de la liste, considérez les courbes d’indifférence d’Alexei, qui sont représentées à nouveau sur la Figure 3.7. Si le choix d’Alexei est le point A, avec 15 heures de temps libre quotidien et une note de 84, il est prêt à sacrifier 9 points pour une heure supplémentaire de temps libre, ce qui le conduit au point E (rappelez-vous qu’il est indifférent entre A et E). Nous disons alors qu’au point A, le taux marginal de substitution (TMS) entre les points et le temps libre est de 9 points ; cela correspond à la baisse de la note qui maintiendrait son niveau d’utilité constant à la suite d’une augmentation de son temps libre d’une heure.

Nous avons tracé les courbes d’indifférence de telle façon qu’elles deviennent de plus en plus plates, car il semble raisonnable de supposer que plus Alexei aura de temps libre, plus sa note sera faible, et moins il sera désireux de sacrifier d’autres points pour obtenir davantage de temps libre. Son TMS sera donc plus faible. Dans la Figure 3.7, nous avons calculé le TMS pour chaque combinaison située le long de la courbe d’indifférence. Comme vous pouvez le remarquer, à mesure que sa quantité de temps libre augmente et que sa note baisse, le TMS – le nombre de points qu’Alexei est prêt à sacrifier pour une heure de temps libre supplémentaire – diminue progressivement.





            [image: Le taux marginal de substitution : Le taux marginal de substitution. ]




  
    	
    	A
    	E
    	F
    	G
    	H
    	D
  

  
    	Heures de temps libre
    	15
    	16
    	17
    	18
    	19
    	20
  

  
    	Note
    	84
    	75
    	67
    	60
    	54
    	50
  

  
    	Taux marginal de substitution entre note et temps libre
    	
    	9
    	8
    	7
    	6
    	4
    	
  






Le taux marginal de substitution



Figure 3.7 
Le taux marginal de substitution.









            [image: Courbes d’indifférence d’Alexei : Le graphique montre trois courbes d’indifférence d’Alexei. La courbe la plus à gauche offre le niveau de satisfaction le plus faible. ]



Courbes d’indifférence d’Alexei



Le graphique montre trois courbes d’indifférence d’Alexei. La courbe la plus à gauche offre le niveau de satisfaction le plus faible.









            [image: Point A : Au point A, il a 15 heures de temps libre et sa note est de 84. ]



Point A



Au point A, il a 15 heures de temps libre et sa note est de 84.









            [image: Alexei est indifférent entre A et E : Il serait prêt à changer A pour E, renonçant ainsi à 9 points pour une heure de temps libre supplémentaire. Son taux marginal de substitution est de 9 points. La courbe d’indifférence est pentue au point A. ]



Alexei est indifférent entre A et E



Il serait prêt à changer A pour E, renonçant ainsi à 9 points pour une heure de temps libre supplémentaire. Son taux marginal de substitution est de 9 points. La courbe d’indifférence est pentue au point A.









            [image: Alexei est indifférent entre H et D : Au point H, il est seulement désireux de renoncer à 4 points pour une heure additionnelle de temps libre. Son TMS est 4. À mesure que nous descendons le long de la courbe d’indifférence, le TMS diminue, car les points deviennent rares par rapport au temps libre. La courbe d’indifférence s’aplatit. ]



Alexei est indifférent entre H et D



Au point H, il est seulement désireux de renoncer à 4 points pour une heure additionnelle de temps libre. Son TMS est 4. À mesure que nous descendons le long de la courbe d’indifférence, le TMS diminue, car les points deviennent rares par rapport au temps libre. La courbe d’indifférence s’aplatit.









            [image: Toutes les combinaisons avec 15 heures de temps libre : Regardez les combinaisons avec 15 heures de temps libre. Sur la courbe la plus basse, la note est faible et le TMS est petit. Alexei souhaiterait alors renoncer seulement à quelques points pour une heure de temps libre. Quand nous nous déplaçons au-dessus de la ligne verticale, les courbes d’indifférence sont plus pentues : le TMS augmente. ]



Toutes les combinaisons avec 15 heures de temps libre



Regardez les combinaisons avec 15 heures de temps libre. Sur la courbe la plus basse, la note est faible et le TMS est petit. Alexei souhaiterait alors renoncer seulement à quelques points pour une heure de temps libre. Quand nous nous déplaçons au-dessus de la ligne verticale, les courbes d’indifférence sont plus pentues : le TMS augmente.









            [image: Toutes les combinaisons avec une note de 54 : Maintenant, regardez les combinaisons pour une note de 54. Sur la courbe la plus à gauche, le temps libre est rare et le TMS est élevé. Quand nous nous déplaçons vers la droite le long de la droite rouge, il est moins enclin à renoncer à des points pour du temps libre. Le TMS diminue – les courbes d’indifférence s’aplatissent. ]



Toutes les combinaisons avec une note de 54



Maintenant, regardez les combinaisons pour une note de 54. Sur la courbe la plus à gauche, le temps libre est rare et le TMS est élevé. Quand nous nous déplaçons vers la droite le long de la droite rouge, il est moins enclin à renoncer à des points pour du temps libre. Le TMS diminue – les courbes d’indifférence s’aplatissent.








Le TMS est simplement la pente de la courbe d’indifférence, et il diminue à mesure que l’on progresse vers la droite le long de la courbe. Si vous pensez à vous déplacer d’un point vers un autre sur la Figure 3.7, vous pouvez voir que les courbes d’indifférence s’aplatissent si vous augmentez la quantité de temps libre et deviennent plus pentues si vous augmentez la note. Quand le temps libre est rare par rapport aux points, Alexei est moins enclin à sacrifier une heure pour une note plus élevée : son TMS est élevé et sa courbe d’indifférence est pentue.

Comme le montre l’analyse de la Figure 3.7, si vous déplacez vers le haut la droite verticale passant par 15 heures, les courbes d’indifférence deviennent plus pentues : le TMS augmente. Pour une quantité donnée de temps libre, Alexei est désireux de renoncer à plus de points pour une heure supplémentaire quand il a beaucoup de points par rapport à la situation où il en a peu (par exemple, s’il risquait de ne pas valider son cours). Quand vous atteignez A, où sa note est de 84, le TMS est élevé. Il a tellement de points qu’il est prêt à renoncer à 9 points pour une heure supplémentaire de temps libre.

Leibniz : Courbe d’indifférence et taux marginal de substitution

L’effet est le même quand on fixe la note et qu’on fait varier la quantité de temps libre. Si vous vous déplacez vers la droite le long de la droite horizontale pour une note de 54, le TMS devient de plus en plus faible à chaque courbe d’indifférence. Plus le temps libre devient abondant, moins Alexei sera désireux de renoncer à des points pour plus de temps.


  
  Exercice 3.3 Pourquoi les courbes d’indifférence ne se croisent jamais ?

  Dans le graphique ci-dessous, CI1 est une courbe d’indifférence qui joint toutes les combinaisons procurant le même niveau d’utilité que A.
La combinaison B n’est pas sur CI1.

  


            [image:  ]






  
    	La combinaison B procure-t-elle un niveau d’utilité plus élevé ou plus faible que la combinaison A ? Comment le savez-vous ?

    	Faites-en une représentation graphique, et ajoutez une autre courbe d’indifférence, CI2, qui passe par B et croise CI1. Nommez C le point où ces deux courbes se croisent.

    	Les combinaisons B et C sont toutes les deux sur CI2. Qu’est-ce que cela implique sur leurs niveaux d’utilité respectifs ?

    	Les combinaisons C et A sont toutes les deux sur CI1. Qu’est-ce que cela implique sur leurs niveaux d’utilité respectifs ?

    	D’après vos réponses aux questions (3) et (4), comparez les niveaux d’utilité des combinaisons A et B.

    	Comparez maintenant vos réponses aux questions (1) et (5), et expliquez pourquoi il est impossible que les courbes d’indifférence se croisent.

  




  Exercice 3.4 Votre taux marginal de substitution

  Imaginons que l’on vous propose un emploi à la fin de vos études, avec un salaire horaire (après impôts) de 12,50 £. Votre futur employeur vous annonce également que vous travaillerez 40 heures par semaine, vous laissant 128 heures de temps libre par semaine. Vous dites à un ami : « Pour ce salaire, la durée de travail de 40 heures me convient parfaitement ! »

  
    	Tracez un graphique représentant le temps libre en abscisse et la rémunération hebdomadaire en ordonnée, et identifiez la combinaison correspondant à l’offre que vous avez reçue (appelez-la A). Supposez que vous avez besoin d’environ 10 heures par jour pour dormir et manger, donc vous aurez peut-être besoin que l’origine de l’axe des abscisses soit à 70 heures.

    	Maintenant tracez une courbe d’indifférence de telle sorte que A représente les heures que vous auriez vous-même choisies.

    	Imaginez maintenant qu’on vous offre un autre poste nécessitant 45 heures de travail par semaine. Utilisez la courbe d’indifférence que vous avez tracée pour estimer le niveau de rémunération hebdomadaire qui vous laisserait indifférent(e) entre cette offre et l’offre initiale.

    	Faites la même chose pour une autre offre d’emploi nécessitant une durée de travail hebdomadaire de 35 heures. Quel niveau de rémunération hebdomadaire vous laisserait indifférent(e) entre cette nouvelle offre et l’offre initiale.

    	Utilisez votre graphique pour estimer votre taux marginal de substitution entre votre rémunération et votre temps libre au point A.

  




  Question 3.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 3.6 montre les courbes d’indifférence d’Alexei pour son temps libre et sa note. Laquelle des propositions suivantes est correcte ?

  
    	Alexei préfère C à B, car au point C, il a plus de temps libre.

    	Alexei est indifférent entre la note de 84 associée à 15 heures de temps libre et la note de 50 associée à 20 heures de temps libre.

    	Alexei préfère D à C, car au point D, il a la même note avec plus de temps libre.

    	Au point G, Alexei est désireux de renoncer à 2 heures de temps libre pour 10 points supplémentaires.

  

  
    	La courbe d’indifférence passant par C est plus basse que celle passant par B. Ainsi, Alexei préfère B à C.

    	Les points A, où Alexei a la note de 84 et 15 heures de temps libre, et D, où Alexei a la note de 50 et 20 heures de temps libre, sont sur la même courbe d’indifférence.

    	Au point D, Alexei a la même quantité de temps libre mais une note plus élevée.

    	L’arbitrage opposé est vrai : en se déplaçant de G à D, Alexei est désireux de renoncer à 10 points pour deux heures de temps libre additionnelles. En se déplaçant de G à E, il est désireux de renoncer à 2 heures de temps libre pour 15 points supplémentaires.

  




  Question 3.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Qu’est-ce que le taux marginal de substitution (TMS) ?

  
    	Le ratio des quantités des deux biens pour un point sur la courbe d’indifférence.

    	La quantité d’un bien que le consommateur est désireux d’échanger pour une unité de l’autre.

    	La variation de l’utilité du consommateur quand un bien est substitué pour un autre.

    	La pente de la courbe d’indifférence.

  

  
    	Le taux marginal de substitution représente le ratio de l’arbitrage à la marge, i.e. la quantité d’un bien à laquelle le consommateur est prêt à renoncer pour une unité supplémentaire de l’autre.

    	C’est la définition du taux marginal de substitution.

    	Le TMS est la quantité d’un bien qui peut être substituée pour une unité de l’autre en maintenant l’utilité constante.

    	La pente de la courbe d’indifférence représente le taux marginal de substitution : l’arbitrage entre deux biens qui garde l’utilité constante.

  



3.3 Coûts d’opportunité


	coût d’opportunité
	Lorsque le choix d’une action requiert de renoncer à l’action de second rang, il s’agit du bénéfice net de l’alternative à laquelle on renonce.



Alexei fait face à un dilemme : ses préférences indiquent qu’il souhaite que sa note et son temps libre soient aussi élevés que possible, mais étant donné sa fonction de production, il ne peut pas augmenter son temps libre sans obtenir une note plus faible à l’examen. Une autre façon d’exprimer cela est de dire que le temps libre a un coût d’opportunité : pour avoir plus de temps libre, Alexei doit renoncer à l’opportunité d’avoir une note plus élevée.

En économie, les coûts d’opportunité sont pertinents dès lors que nous étudions les choix réalisés par les individus face à différentes opportunités mutuellement exclusives. Quand nous considérons le coût de l’action A, nous incluons le fait qu’en choisissant A, il est impossible de réaliser B. Ainsi, le fait de « ne pas réaliser B » devient une partie du coût associé au choix A. On parle de coût d’opportunité car choisir A revient à renoncer à l’opportunité de réaliser B.

Imaginez que l’on demande à un comptable et à un économiste d’évaluer le coût d’aller à un concert A, donné dans une salle de spectacle et dont le billet d’entrée est à 25 $. Dans un parc voisin, un concert B est donné, qui est gratuit, mais qui a lieu en même temps.


  	Comptable

  	« Le coût du concert A correspond à ce que l’individu doit « payer de sa poche » : si vous avez payé 25 $ pour un ticket, le coût est de 25 $. »




  	Économiste

  	« Mais à quoi avez-vous dû renoncer pour aller au concert A ? Vous renoncez à 25 $, mais également au plaisir apporté par le concert gratuit dans le parc. Ainsi, le coût du concert A est le prix du ticket plus le coût d’opportunité. »



Supposez que le prix maximum que vous auriez été disposé(e) à payer pour assister au concert gratuit dans le parc (s’il n’avait pas été gratuit) aurait été 15 $. Alors votre bénéfice, si vous choisissiez la solution de second rang, serait de 15 $ d’amusement dans le parc. Cela est le coût d’opportunité lié au fait d’assister au concert A.


	coût économique
	Coût direct d’une action auquel on ajoute le coût d’opportunité.



Ainsi, le coût économique total du concert A est de 25 $ + 15 $ = 40 $. Si le plaisir que vous espérez tirer en assistant au concert A est plus grand que le coût économique, disons 50 $, alors vous renoncerez au concert B donné dans le parc et achèterez un billet pour la salle de spectacle. Au contraire, si le plaisir que vous espérez retirer du concert A est seulement de 35 $, alors le coût économique de 40 $ signifie que vous choisirez de ne pas y aller. Plus simplement, sachant que vous devez payer votre billet 25 $, vous choisirez à la place le concert B, gardant ainsi pour vous vos 25 $, que vous pourrez dépenser autrement, et profiterez d’un bénéfice équivalent à 15 $ en allant au concert gratuit dans le parc.

Pourquoi les comptables ne pensent-ils pas de cette façon ? Car cela n’est pas leur métier. Les comptables sont payés pour retracer les mouvements monétaires, pas pour fournir des règles de décision face à des alternatives, dont certaines n’ont pas de prix établis. Pour prendre des décisions raisonnables et pour prédire comment des individus raisonnables prennent leurs décisions, il faut faire plus que retracer les mouvements monétaires. Un comptable pourrait soutenir que le concert au parc n’est pas pertinent.


  	Comptable

  	« Qu’il y ait ou non un concert gratuit dans un parc n’affecte pas le coût d’aller au concert A, qui est toujours de 25 $. »

  	Économiste

  	« Mais savoir s’il y a ou pas un concert gratuit dans un parc peut affecter votre choix d’aller ou pas au concert A, car cela change les options disponibles. Si le plaisir que vous tirez de A est de 35 $ et que votre alternative de second rang est de rester à la maison avec un plaisir de 0 $, vous choisirez d’aller au concert A. Cependant, s’il y a un concert B disponible, vous préférerez aller à ce dernier plutôt qu’à A. »




	rente économique
	Le surcroît de paiement ou d’un autre bénéfice reçu par l’individu par rapport à ce qu’il aurait reçu avec son alternative de second rang (ou option de réserve). Voir également : option de réserve.



Dans l’Unité 2, nous avons vu que si une action apporte un bénéfice net supérieur à l’alternative de second rang, elle génère une rente économique, et vous choisirez de l’effectuer. En d’autres termes, vous recevez une rente économique pour une certaine action si les bénéfices qu’elle vous apporte sont plus importants que son coût économique (c’est-à-dire ce que vous devez payer de votre poche et les coûts d’opportunité).

Le tableau de la Figure 3.8 résume l’exemple du choix de concert auquel vous allez assister.





  
    	
    	Une valeur élevée pour le choix du concert A
    	Une valeur faible pour le choix du concert A
  

  
    	Dépense (prix du billet pour A)
    	25 $
    	25 $
  

  
    	Coût d’opportunité (renoncement au plaisir de B)
    	15 $
    	15 $
  

  
    	Coût économique (somme de la dépense et du coût d’opportunité)
    	40 $
    	40 $
  

  
    	Plaisir tiré du concert A
    	50 $
    	35 $
  

  
    	Rente économique (plaisir moins coût économique)
    	10 $
    	−5 $
  

  
    	Décision
    	A : Va au concert dans la salle.
    	B : Va au concert dans le parc.
  






Coûts d’opportunité et rente économique : quel concert choisirez-vous ?



Figure 3.8 
Coûts d’opportunité et rente économique : quel concert choisirez-vous ?







  Question 3.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Vous êtes un chauffeur de taxi à Melbourne qui gagne 50 $ australiens pour chaque journée de travail. On vous propose un billet d’une journée pour assister à l’Open d’Australie pour un coût de 40 $ australiens. Sachant que vous êtes un(e) grand(e) fan de tennis, vous valorisez l’expérience à hauteur de 100 $ australiens. Que pouvez-vous dire avec cette information ?

  
    	Le coût d’opportunité de la journée à l’Open est 40 $ australiens.

    	Le coût économique de la journée à l’Open est 40 $ australiens.

    	La rente économique de la journée à l’Open est 10 $ australiens.

    	Vous auriez payé jusqu’à 100 $ australiens pour le billet.

  

  
    	En allant à l’Open, vous renoncez à l’opportunité de gagner 50 $ australiens en conduisant votre taxi. C’est votre coût d’opportunité.

    	Le coût économique est la somme du prix que vous payez plus le coût d’opportunité, ce qui revient ici à 40 + 50 = 90 $ australiens.

    	La rente économique d’une action correspond à son bénéfice moins son coût économique (dépense augmentée des coûts d’opportunité). Ainsi la rente économique est 100 - 40 - 50 = 10 $ australiens.

    	Le prix maximum que vous auriez payé pour le billet correspond au prix pour lequel votre rente économique est nulle, qui est ici 50 $ australiens.

  




  Exercice 3.5 Coûts d’opportunité

  Le Parlement britannique a voté une loi en 2012 donnant aux universités la possibilité d’augmenter leurs frais d’inscription. La plupart ont choisi d’augmenter les frais d’inscription annuels des étudiants, les faisant passer de 3 000 £ à 9 000 £.

  Cela signifie-t-il que le coût de l’université a triplé ? (Pensez à la façon dont un comptable et un économiste répondraient à cette question.)



3.4 L’ensemble des possibles

Revenons maintenant au problème d’Alexei, qui doit arbitrer entre ses notes et son temps libre. Le temps libre a un coût d’opportunité, sous la forme d’une perte de points de sa note (de façon équivalente, il est possible de dire que les points ont un coût d’opportunité – à savoir le temps libre auquel Alexei doit renoncer pour les obtenir). Avant de décrire comment l’étudiant résout ce dilemme, nous devons définir avec précision l’ensemble de choix alternatifs auxquels il a accès.

Pour répondre à cette question, regardons à nouveau la fonction de production. Cette fois-ci nous montrerons comment la note finale dépend de la quantité de temps libre plutôt que du temps passé à étudier. Une journée compte 24 heures. Alexei doit diviser ce temps entre ses études (le temps qu’il passe à apprendre) et son temps libre (c’est-à-dire le reste de son temps). La Figure 3.9 montre la relation entre sa note finale et le nombre d’heures de temps libre par jour — soit l’image inversée de la Figure 3.5. Si Alexei travaille pendant 24 heures, cela signifie qu’il n’a pas de temps libre et que sa note finale est de 90. S’il choisit d’avoir 24 heures de temps libre par jour, il aura une note de zéro.


	frontière des possibles
	La courbe constituée de points qui indique pour une quantité donnée d’un bien, la quantité maximale possible de l’autre bien. Voir également : ensemble des possibles.



Sur la Figure 3.9, les axes représentent la note finale et le temps libre, les deux biens qui procurent une utilité à Alexei. Si l’on considère qu’il choisit de consommer une combinaison de ces deux biens, la courbe de la Figure 3.9 représente la frontière des possibles, c’est-à-dire la plus haute note atteignable pour une certaine quantité de temps libre choisie par Alexei. Suivez les étapes de la Figure 3.9 pour voir quelles combinaisons de note et de temps libre sont réalisables, et lesquelles ne le sont pas, et comment la pente de la frontière représente le coût d’opportunité du temps libre.





            [image: Comment la quantité de temps libre choisie par Alexei affecte-t-elle sa note ? : Comment la quantité de temps libre choisie par Alexei affecte-t-elle sa note ? ]




  
    	
    	A
    	E
    	C
    	F
  

  
    	Temps libre
    	13
    	14
    	19
    	20
  

  
    	Note
    	84
    	81
    	57
    	50
  

  
    	Coût d'opportunité
    	3
    	
    	7
    	
  






Comment la quantité de temps libre choisie par Alexei affecte-t-elle sa note ?



Figure 3.9 
Comment la quantité de temps libre choisie par Alexei affecte-t-elle sa note ?









            [image: La frontière des possibles : La courbe est appelée la « frontière des possibles ». Elle montre la note finale la plus élevée qu’Alexei peut obtenir, étant donné le nombre d’heures de temps libre qu’il s’accorde. Avec 24 heures de temps libre, sa note serait de 0. En prenant moins de temps libre, Alexei peut espérer une note plus élevée. ]



La frontière des possibles



La courbe est appelée la « frontière des possibles ». Elle montre la note finale la plus élevée qu’Alexei peut obtenir, étant donné le nombre d’heures de temps libre qu’il s’accorde. Avec 24 heures de temps libre, sa note serait de 0. En prenant moins de temps libre, Alexei peut espérer une note plus élevée.









            [image: Une combinaison possible : Si Alexei prend 13 heures de temps libre par jour, il peut obtenir une note de 84. ]



Une combinaison possible



Si Alexei prend 13 heures de temps libre par jour, il peut obtenir une note de 84.









            [image: Combinaisons impossibles : Étant donné les capacités d’Alexei et les conditions dans lesquelles il étudie, en conditions normales, il ne peut pas s’accorder 20 heures de temps libre et s’attendre à obtenir une note de 70 (rappelez-vous que nous supposons que la chance n’importe pas). Aussi, B est une combinaison impossible d’heures de temps libre et de note finale. ]



Combinaisons impossibles



Étant donné les capacités d’Alexei et les conditions dans lesquelles il étudie, en conditions normales, il ne peut pas s’accorder 20 heures de temps libre et s’attendre à obtenir une note de 70 (rappelez-vous que nous supposons que la chance n’importe pas). Aussi, B est une combinaison impossible d’heures de temps libre et de note finale.









            [image: Une combinaison possible : La note maximum qu’Alexei peut obtenir avec 19 heures de temps libre par jour est 57. ]



Une combinaison possible



La note maximum qu’Alexei peut obtenir avec 19 heures de temps libre par jour est 57.









            [image: À l’intérieur de la frontière : La combinaison D est possible, mais Alexei gâcherait son temps ou des points à l’examen. Il pourrait obtenir une note plus élevée avec le même nombre d’heures consacrées à étudier par jour, ou avoir plus de temps libre et obtenir néanmoins la note de 70. ]



À l’intérieur de la frontière



La combinaison D est possible, mais Alexei gâcherait son temps ou des points à l’examen. Il pourrait obtenir une note plus élevée avec le même nombre d’heures consacrées à étudier par jour, ou avoir plus de temps libre et obtenir néanmoins la note de 70.









            [image: L’ensemble des possibles : L’aire à l’intérieur de la frontière, incluant la frontière, est appelée l’ensemble des possibles. (L’ensemble comprend ici toutes les combinaisons possibles de temps libre et de note.) ]



L’ensemble des possibles



L’aire à l’intérieur de la frontière, incluant la frontière, est appelée l’ensemble des possibles. (L’ensemble comprend ici toutes les combinaisons possibles de temps libre et de note.)









            [image: Le coût d’opportunité du temps libre : Avec la combinaison A, Alexei pourrait obtenir une heure de temps libre supplémentaire en renonçant à 3 points à l’examen. Le coût d’opportunité d’une heure de temps libre en A est de 3 points. ]



Le coût d’opportunité du temps libre



Avec la combinaison A, Alexei pourrait obtenir une heure de temps libre supplémentaire en renonçant à 3 points à l’examen. Le coût d’opportunité d’une heure de temps libre en A est de 3 points.









            [image: Le coût d’opportunité varie : Plus il prend de temps libre, plus la productivité marginale des heures consacrées à étudier est élevée, ce qui fait augmenter le coût d’opportunité du temps libre. Au point C le coût d’opportunité d’une heure de temps libre est plus élevé qu’au point A : Alexei devrait renoncer à 7 points. ]



Le coût d’opportunité varie



Plus il prend de temps libre, plus la productivité marginale des heures consacrées à étudier est élevée, ce qui fait augmenter le coût d’opportunité du temps libre. Au point C le coût d’opportunité d’une heure de temps libre est plus élevé qu’au point A : Alexei devrait renoncer à 7 points.









            [image: La pente de la frontière des possibles : Le coût d’opportunité du temps libre en C est de 7 points, ce qui correspond à la pente de la frontière des possibles. Au point C, Alexei devrait renoncer à 7 points (changement vertical de -7) pour augmenter son temps libre de 1 heure (changement horizontal de 1). La pente est -7. ]



La pente de la frontière des possibles



Le coût d’opportunité du temps libre en C est de 7 points, ce qui correspond à la pente de la frontière des possibles. Au point C, Alexei devrait renoncer à 7 points (changement vertical de -7) pour augmenter son temps libre de 1 heure (changement horizontal de 1). La pente est -7.









	ensemble des possibles
	Toutes les combinaisons des choses considérées qu’un individu  pourrait choisir, étant donné les contraintes économiques, physiques ou autres auxquelles il fait face. Voir également : frontière des possibles.



N’importe quelle combinaison de temps libre et de note finale située sur ou à l’intérieur de la frontière est possible. Les combinaisons situées en dehors de la frontière des possibles sont dites « irréalisables », étant donné les capacités d’Alexei et les conditions dans lesquelles il étudie. Au contraire, même si une combinaison située à l’intérieur de la frontière est réalisable, son choix impliquerait qu’Alexei a effectivement renoncé à quelque chose à laquelle il accorde de la valeur. S’il étudiait 14 heures par jour, alors d’après le modèle, il pourrait s’assurer une note de 89. Il pourrait cependant également obtenir une note plus faible (par exemple, 70) s’il cessait simplement d’écrire avant la fin de l’examen. Il serait déraisonnable de renoncer à des points de cette manière sans raison, mais cela est possible. Une autre façon d’atteindre une combinaison à l’intérieur de la frontière serait de rester assis à ne rien faire à la bibliothèque – Alexei prendrait moins de temps libre qu’il y en a de disponible pour lui, ce qui, là non plus, n’aurait pas de sens.

En choisissant une combinaison située à l’intérieur de la frontière, Alexei renoncerait à quelque chose qui est disponible gratuitement – quelque chose qui n’a pas de coût d’opportunité. Il pourrait obtenir une meilleure note sans avoir à sacrifier de temps libre, ou avoir plus de temps libre sans que sa note finale n’en pâtisse.

La frontière des possibles est une contrainte sur les choix d’Alexei. Cela représente l’arbitrage qu’il doit faire entre la note et le temps libre. Pour n’importe quel point sur la frontière, prendre plus de temps libre a un coût d’opportunité exprimé en termes de points auxquels il renonce, ce qui correspond à la pente de la frontière.


	taux marginal de transformation (TMT)
	La quantité d’un bien qui doit être sacrifiée afin d’obtenir une unité additionnelle d’un autre bien. En tout point, il correspond à la pente de la frontière des possibles. Voir également : taux marginal de substitution.



Une autre manière d’exprimer la même idée est de dire que la frontière des possibles montre le taux marginal de transformation : le taux auquel Alexei peut transformer le temps libre en points. Regardez la pente de la frontière entre les points A et E sur la Figure 3.9.


  	La pente de AE (la distance verticale divisée par la distance horizontale) est -3.

  	Au point A, Alexei pourrait obtenir une unité supplémentaire de temps libre en renonçant à 3 points. Le coût d’opportunité d’une unité de temps libre est 3.

  	Au point E, Alexei pourrait transformer une unité de temps en 3 points. Le taux marginal auquel il peut transformer le temps libre en points est 3.



Notez que la pente de AE est seulement une approximation de la pente de la frontière. Plus précisément, la pente à n’importe quel point est la pente de la tangente, et cela représente à la fois le TMT et le coût d’opportunité à ce point.

Notez que nous avons identifié maintenant deux arbitrages :

Leibniz : Taux marginaux de transformation et de substitution


  	le taux marginal de substitution (TMS) : dans la section précédente, nous avons vu qu’il mesure l’arbitrage qu’Alexei est prêt à faire entre sa note finale et son temps libre ;

  	le taux marginal de transformation (TMT) : par contraste, cela mesure l’arbitrage qu’Alexei est contraint de faire en raison de la frontière des possibles.



Comme nous allons le voir dans la section suivante, le choix d’Alexei entre sa note et son temps libre représente un équilibre entre ces deux arbitrages.


  Question 3.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez la Figure 3.5 qui montre la fonction de production d’Alexei : comment la note finale (la production) dépend du nombre d’heures passées à étudier (le facteur de production).

  Le temps libre par jour s’obtient en retranchant à 24 heures les heures passées à étudier chaque jour. Considérez l’ensemble des possibles d’Alexei s’agissant des combinaisons de note finale et des heures de temps libre par jour. Que pouvons-nous conclure ?

  
    	Pour trouver l’ensemble des possibles, nous avons besoin de connaître le nombre d’heures de sommeil d’Alexei par jour.

    	La frontière des possibles est le reflet de la fonction de production ci-dessus.

    	La frontière des possibles est horizontale entre 0 et 10 heures de temps libre par jour.

    	La productivité marginale du travail pour 10 heures passées à étudier est égale au taux marginal de transformation pour 14 heures de temps libre.

  

  
    	Les heures de temps libre par jour sont déjà connues, elles s’obtiennent en déduisant de 24 heures les heures passées à étudier chaque jour. C’est pourquoi, le nombre d’heures passées à dormir est inclus dans les heures de temps libre.

    	Étant donné que la fonction de production est simplement la frontière des possibles, à l’exception du fait qu’elle admet des quantités négatives de temps libre (heures passées à étudier) pour son facteur de production, la première est simplement le reflet de la seconde déplacée horizontalement de l’autre côté de l’axe des abscisses.

    	La fonction de production est horizontale après 15 heures passées à étudier chaque jour. C’est pourquoi la frontière des possibles est horizontale seulement jusqu’à 9 heures de temps libre par jour.

    	Dix heures passées à étudier sont équivalentes à 14 heures de temps libre dans une journée de 24 heures, et la productivité marginale du travail (production additionnelle par heure de travail) est la même que le taux marginal de transformation (arbitrage entre production et travail en plus), de sorte que ces deux valeurs sont égales.

  



3.5 Prise de décision et rareté

La dernière étape de ce processus de décision consiste à trouver la combinaison de note et de temps libre qu’Alexei choisira. La Figure 3.10a combine la frontière des possibles (Figure 3.9) et les courbes d’indifférence (Figure 3.6). Souvenez-vous que les courbes d’indifférence représentent ce qu’Alexei préfère, et que leurs pentes montrent les arbitrages qu’il est désireux de faire. La frontière des possibles représente la contrainte qui pèse sur son choix et sa pente montre l’arbitrage qu’il est contraint de faire.

La Figure 3.10a montre quatre courbes d’indifférence, labellisées IC1 à IC4. IC4 représente le niveau d’utilité le plus élevé car elle est la plus éloignée de l’origine. Cependant, aucune combinaison de note et de temps libre sur IC4 n’est possible car la courbe d’indifférence dans son intégralité est en dehors de l’ensemble des possibles. Supposez qu’Alexei pense à choisir une combinaison quelque part dans l’ensemble des possibles, sur IC1. En suivant les étapes présentées dans la Figure 3.10a, vous verrez qu’il peut augmenter son utilité en se déplaçant vers des points sur des courbes d’utilité plus élevées jusqu’à ce qu’il atteigne un choix possible qui maximise son utilité.





            [image: Combien d’heures Alexei décide-t-il d’étudier ? : Combien d’heures Alexei décide-t-il d’étudier ? ]



Combien d’heures Alexei décide-t-il d’étudier ?



Figure 3.10a 
Combien d’heures Alexei décide-t-il d’étudier ?









            [image: Quel point Alexei choisira-t-il ? : Le graphique représente à la fois les courbes d’indifférence d’Alexei et sa frontière des possibles. ]



Quel point Alexei choisira-t-il ?



Le graphique représente à la fois les courbes d’indifférence d’Alexei et sa frontière des possibles.









            [image: Combinaisons possibles : Sur la courbe d’indifférence IC1, toutes les combinaisons entre A et B sont possibles car elles se trouvent dans l’ensemble des possibles. Supposez qu’Alexei choisisse l’un de ces points. ]



Combinaisons possibles



Sur la courbe d’indifférence IC1, toutes les combinaisons entre A et B sont possibles car elles se trouvent dans l’ensemble des possibles. Supposez qu’Alexei choisisse l’un de ces points.









            [image: Pourrait mieux faire : Toutes les combinaisons dans la zone en forme de haricot entre IC1 et la frontière des possibles sont réalisables, et donnent une utilité supérieure par rapport aux combinaisons sur IC1. Par exemple, un mouvement vers C augmenterait l’utilité d’Alexei. ]



Pourrait mieux faire



Toutes les combinaisons dans la zone en forme de haricot entre IC1 et la frontière des possibles sont réalisables, et donnent une utilité supérieure par rapport aux combinaisons sur IC1. Par exemple, un mouvement vers C augmenterait l’utilité d’Alexei.









            [image: Pourrait mieux faire : Se déplacer de IC1 vers le point C sur IC2 augmente l’utilité d’Alexei. Changer B pour D augmenterait son utilité d’un montant équivalent. ]



Pourrait mieux faire



Se déplacer de IC1 vers le point C sur IC2 augmente l’utilité d’Alexei. Changer B pour D augmenterait son utilité d’un montant équivalent.









            [image: L’arbitrage le meilleur possible : Mais, à nouveau, Alexei peut augmenter son utilité en se déplaçant dans la zone en forme de haricot au-dessus de IC2. Il peut continuer à trouver des combinaisons possibles sur des courbes d’indifférence plus élevées jusqu’à ce qu’il atteigne E. ]



L’arbitrage le meilleur possible



Mais, à nouveau, Alexei peut augmenter son utilité en se déplaçant dans la zone en forme de haricot au-dessus de IC2. Il peut continuer à trouver des combinaisons possibles sur des courbes d’indifférence plus élevées jusqu’à ce qu’il atteigne E.









            [image: L’arbitrage le meilleur possible : Au point E, il a 19 heures de temps libre par jour et une note de 57. Alexei maximise son utilité : il est sur la courbe d’indifférence la plus élevée qu’il peut atteindre, étant donné la frontière des possibles. ]



L’arbitrage le meilleur possible



Au point E, il a 19 heures de temps libre par jour et une note de 57. Alexei maximise son utilité : il est sur la courbe d’indifférence la plus élevée qu’il peut atteindre, étant donné la frontière des possibles.









            [image: TMS = TMT : Au point E, la courbe d’indifférence est tangente à la frontière des possibles. Le taux marginal de substitution (la pente de la courbe d’indifférence) est égal au taux marginal de transformation (la pente de la frontière). ]



TMS = TMT



Au point E, la courbe d’indifférence est tangente à la frontière des possibles. Le taux marginal de substitution (la pente de la courbe d’indifférence) est égal au taux marginal de transformation (la pente de la frontière).








Alexei maximise son utilité au point E, auquel sa courbe d’indifférence est tangente à la frontière des possibles. Le modèle prédit qu’Alexei va :


  	choisir d’étudier 5 heures par jour et de consacrer 19 heures à d’autres activités ;

  	obtenir ainsi une note de 57.



Nous pouvons voir à partir de la Figure 3.10a qu’au point E, la frontière des possibles et la plus haute courbe d’indifférence atteignable IC3 sont tangentes l’une à l’autre (elles se touchent sans se croiser). Au point E, la pente de la courbe d’indifférence est la même que la pente de la frontière des possibles. Maintenant, souvenez-vous que les pentes représentent les deux arbitrages auxquels Alexei est confronté :


  	la pente de la courbe d’indifférence est le TMS : c’est l’arbitrage qu’il souhaite réaliser entre temps libre et note ;

  	la pente de la frontière est le TMT : c’est l’arbitrage qu’il est contraint de réaliser entre temps libre et points, car il n’est pas possible d’aller au-delà de la frontière des possibles.



Alexei atteint la plus haute utilité possible au point E, où les deux arbitrages s’équilibrent exactement. Sa combinaison optimale de note et de temps libre se situe au point où le taux marginal de transformation est égal au taux marginal de substitution.

Leibniz : Allocation optimale de temps libre : TMT et TMS s’égalisent

La Figure 3.10b montre le TMS (pente de la courbe d’indifférence) et le TMT (pente de la frontière des possibles) aux points indiqués dans la Figure 3.10a. Aux points B and D, le nombre de points qu’Alexei est désireux d’échanger pour une heure de temps libre (TMS) est supérieur au coût d’opportunité de cette heure (TMT), de sorte qu’il préférera augmenter son temps libre. Au point A, le TMT est plus élevé que le TMS, de sorte qu’il préfère diminuer son temps libre. Et, comme attendu, au point E, le TMS et le TMT sont égaux.





  
    
      	 
      	B
      	D
      	E
      	A
    

  
  
    
      	Temps libre
      	13
      	15
      	19
      	22
    

    
      	Note
      	84
      	78
      	57
      	33
    

    
      	TMT
      	2
      	4
      	7
      	9
    

    
      	TMS
      	20
      	15
      	7
      	3
    

  





Combien d’heures Alexei décide-t-il de passer à étudier ?



Figure 3.10b 
Combien d’heures Alexei décide-t-il de passer à étudier ?







	problème de choix sous contrainte
	Ce problème se pose quand nous réfléchissons à la manière de faire le meilleur choix pour nous, étant donné nos préférences et contraintes et lorsque les choses désirées sont rares. Voir également : problème d’optimisation sous contrainte.



Nous avons modélisé la décision de l’étudiant portant sur ses heures passées à étudier comme un problème de choix sous contrainte : quelqu’un qui prend une décision (Alexei) poursuit un objectif (maximisation d’utilité ici) sujet à une contrainte (sa frontière des possibles).

Dans notre exemple, le temps libre et le nombre de points à l’examen sont rares pour Alexei car :


  	le temps libre et les notes sont tous les deux des biens : ils ont tous deux de la valeur aux yeux d’Alexei ;

  	chacun a un coût d’opportunité : plus de l’un des biens signifie moins de l’autre.



Dans les problèmes de choix sous contrainte, la solution correspond au choix optimal de l’individu. Si nous supposons que l’objectif d’Alexei soit de maximiser son utilité, la combinaison optimale de note et de temps libre est un point sur la frontière des possibles où :



La tableau de la Figure 3.11 résume les arbitrages d’Alexei.




 
  
    	
    	L'arbitrage
    	Localisation sur le graphique
    	Égal à…
  

  
    	TMS
    	Taux marginal de substitution : le nombre de points qu'Alexei est prêt à échanger pour une heure de temps libre.
    	La pente et la courbe d'indifférence.
    	
  

  
    	TMT, ou coût d'opportunité du temps libre
    	Taux marginal de transformation : le nombre de points qu'Alexei gagnerait (ou perdrait) en renonçant (ou en prenant) une heure de temps libre supplémentaire.
    	La pente de la frontière des possibles.
    	La productivité marginale du travail
  






Les arbitrages d’Alexei



Figure 3.11 
Les arbitrages d’Alexei.







  Exercice 3.6 Explorer la rareté

  Décrivez une situation dans laquelle les points de note et le temps libre d’Alexei ne seraient pas rares. Souvenez-vous que la rareté dépend à la fois de ses préférences et de la fonction de production.




  Question 3.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 3.10a montre la frontière des possibles d’Alexei et ses courbes d’indifférence pour sa note finale et ses heures de temps libre par jour. Supposez que tous les étudiants aient la même frontière des possibles, mais que leurs courbes d’indifférence puissent différer par leur forme et leur pente selon leurs préférences.

  Utilisez le graphique pour décider laquelle(lesquelles) des affirmations suivantes est(sont) correcte(s).

  
    	Alexei choisira un point où le taux marginal de substitution égalise le taux marginal de transformation.

    	C est sous la frontière des possibles, mais D est sur la frontière des possibles. C’est pourquoi le choix optimal d’Alexei pourrait être D.

    	Tous les étudiants avec des courbes d’indifférence décroissantes, peu importe leur pente, choisiront le point E.

    	Au point E, Alexei a le ratio le plus élevé de la note finale par heure de temps libre par jour.

  

  
    	Si Alexei était à un point sur la frontière des possibles où TMS > TMT, alors il souhaiterait renoncer à une quantité d’un bien supérieure à celle qui serait en fait nécessaire pour obtenir un peu de l’autre. C’est pourquoi, il choisirait de le faire jusqu’à ce qu’il atteigne un point où TMS = TMT.

    	Le long de la frontière des possibles, Alexei serait sur une courbe d’indifférence plus élevée au point E par rapport à D. C’est pourquoi le point D n’est pas un choix optimal.

    	Les étudiants avec des courbes d’indifférence plus plates (i.e. davantage désireux de sacrifier plus d’heures de temps libre pour le même nombre de points supplémentaires) ont un taux marginal de substitution plus faible. Aussi, ils choisiront des combinaisons à la gauche de E (comme D) où leurs courbes d’indifférence sont tangentes à la frontière des possibles.

    	Les points le long de la frontière des possibles à gauche de E ont des ratios plus élevés de la note finale par heure de temps libre, mais ne sont pas optimaux. Le point optimal se trouve là où le taux marginal de substitution égalise le taux marginal de transformation.
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3.6 Heures de travail et croissance économique

En 1930, John Maynard Keynes, un économiste britannique, publia un essai intitulé ‘Perspectives économiques pour nos petits-enfants’, dans lequel il affirmait que, dans le siècle à venir, le progrès technologique impliquerait en moyenne une multiplication par huit de notre situation économique.2 Ce qu’il appelait « le problème économique, la lutte pour la subsistance » serait réglé et nous n’aurions pas à travailler plus que, disons, 15 heures par semaine pour satisfaire nos besoins économiques. La question qu’il soulevait était la suivante : qu’allions-nous faire avec tout ce temps additionnel de loisirs ?

La prédiction de Keynes concernant le taux de progrès technologique dans des pays comme le Royaume-Uni et les États-Unis était à peu près juste. Les heures de travail ont en effet baissé, mais beaucoup moins qu’il ne l’avait escompté — il paraît improbable que d’ici à 2030, le temps hebdomadaire travaillé tombe à 15 heures en moyenne. Un article de Tim Harford tiré de la rubrique The Undercover Economist dans le Financial Times examine pourquoi la prédiction de Keynes était fausse.3

Comme nous l’avons vu dans l’Unité 2, des technologies nouvelles augmentent la productivité du travail. Nous avons maintenant les outils pour analyser les effets d’une augmentation de la productivité sur les conditions de vie, et notamment les revenus et le temps libre des salariés.

Jusqu’à présent, nous nous sommes intéressés au choix d’Alexei entre temps passé à étudier et temps libre. Nous appliquons maintenant notre modèle de choix sous contrainte à Angela, une fermière auto-suffisante qui choisit son nombre d’heures de travail. Nous faisons l’hypothèse qu’Angela produit des céréales qu’elle mange et ne vend à personne. Si elle produit trop peu de céréales, elle mourra de faim.

Pour quelle raison ne peut-elle pas produire le plus de céréales possible ? Tout comme l’étudiant, Angela accorde de la valeur au temps libre – elle retire à la fois de l’utilité du temps libre et de la consommation de céréales.

Son choix est cependant contraint : pour produire des céréales, il faut travailler, et chaque heure de travail d’Angela revient à renoncer à une heure de temps libre. L’heure de temps libre sacrifiée constitue le coût d’opportunité des céréales produites. Tout comme Alexei, Angela fait face à un problème de rareté : elle doit faire un choix entre consommer des céréales et consommer du temps libre.

Pour comprendre son choix et comment celui-ci est affecté par le progrès technologique, nous avons besoin de modéliser sa fonction de production et ses préférences.

La Figure 3.12 montre la fonction de production initiale avant le changement de technologie : la relation entre le nombre d’heures travaillées et la quantité de céréales produite. Notez que le graphique présente une forme concave similaire à la fonction de production d’Alexei : la productivité marginale d’une heure additionnelle de travail, indiquée par la pente, diminue quand le nombre d’heures augmente.

Une amélioration technologique, comme une semence avec un rendement supérieur, ou un meilleur équipement qui permet d’effectuer la récolte plus rapidement, va augmenter la quantité de céréales produite pour un nombre d’heures donné. L’analyse de la Figure 3.12 montre les effets sur la fonction de production.
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Comment le progrès technologigue affecte la fonction de production



Figure 3.12 
Comment le progrès technologigue affecte la fonction de production.









            [image: Technologie initiale : Le tableau indique comment le montant de céréales produit dépend du nombre d’heures travaillées chaque jour. Par exemple, si Angela travaille 12 heures par jour, elle produira 64 unités de céréales. Il s’agit du point B sur le graphique. ]
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Technologie initiale



Le tableau indique comment le montant de céréales produit dépend du nombre d’heures travaillées chaque jour. Par exemple, si Angela travaille 12 heures par jour, elle produira 64 unités de céréales. Il s’agit du point B sur le graphique.
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Amélioration technologique



Une amélioration technologique implique que plus de céréales sont produites pour un nombre donné d’heures travaillées. La fonction de production (FP) se déplace vers le haut, de FP vers FPnouvelle.









            [image: Plus de céréales pour la même quantité de travail : Maintenant, si Angela travaille 12 heures par jour, elle peut produire 74 unités de céréales (point C). ]



Plus de céréales pour la même quantité de travail



Maintenant, si Angela travaille 12 heures par jour, elle peut produire 74 unités de céréales (point C).









            [image: Ou la même quantité de céréales, mais moins de travail : Alternativement, en travaillant 8 heures par jour, elle peut produire 64 unités de céréales (point D), ce qui précédemment lui prenait 12 heures. ]



Ou la même quantité de céréales, mais moins de travail



Alternativement, en travaillant 8 heures par jour, elle peut produire 64 unités de céréales (point D), ce qui précédemment lui prenait 12 heures.








Notez que la nouvelle fonction de production est plus pentue que la fonction initiale quel que soit le nombre d’heures. La nouvelle technologie a augmenté la productivité marginale du travail d’Angela : pour chaque point, une heure additionnelle de travail produit plus de céréales que l’ancienne technologie.


  Leibniz : Modéliser le progrès technologique



La Figure 3.13 montre la frontière des possibles d’Angela, qui est une représentation symétrique de la fonction de production pour la technologie initiale (FP) et la nouvelle (FPnouvelle).

Comme précédemment, le temps libre est défini comme le temps qui n’est pas passé à produire des céréales – il inclut le temps passé à manger, à dormir, et à faire tout ce qui n’est pas considéré comme du travail, ainsi que les activités de loisirs. La frontière des possibles montre quelle quantité de céréales peut être produite et consommée pour chaque quantité possible de temps libre. Les points B, C et D représentent les mêmes combinaisons de temps libre et de céréales que sur la Figure 3.12. La pente de la frontière mesure le TMT (le taux marginal auquel le temps libre peut être transformé en céréales) ou de manière équivalente le coût d’opportunité du temps libre. Vous pouvez constater que le progrès technologique agrandit l’ensemble des possibles : il donne plus de choix de combinaisons de céréales et de temps libre.




            [image: Une amélioration de la technologie agrandit l’ensemble des possibles d’Angela : Une amélioration de la technologie agrandit l’ensemble des possibles d’Angela ]



Une amélioration de la technologie agrandit l’ensemble des possibles d’Angela



Figure 3.13 
Une amélioration de la technologie agrandit l’ensemble des possibles d’Angela.






Maintenant, nous ajoutons au graphique les courbes d’indifférence d’Angela, représentant ses préférences pour le temps libre et la consommation de céréales, afin de trouver quelle combinaison dans l’ensemble des possibles est la meilleure pour elle. La Figure 3.14 montre que son choix optimal sous la technologie initiale est de travailler 8 heures par jour, ce qui lui donne 16 heures de temps libre et 55 unités de céréales. C’est le point de tangence, là où les arbitrages s’équilibrent : son taux marginal de substitution (TMS) entre les céréales et le temps libre (la pente de la courbe d’indifférence) est égal au TMT (la pente de la frontière des possibles). Nous pouvons interpréter la combinaison de temps libre et de céréales au point A comme une mesure de son niveau de vie.

Suivez les étapes de la Figure 3.14 pour voir comment son choix sera affecté par le progrès technologique.





            [image: Choix d’Angela entre temps libre et céréales. ]



Figure 3.14 
Choix d’Angela entre temps libre et céréales.









            [image: Maximiser l’utilité avec la technologie initiale : Le graphique montre l’ensemble des possibles avec la fonction de production initiale, ainsi que les courbes d’indifférence d’Angela pour les combinaisons de céréales et de temps libre. La courbe d’indifférence la plus élevée qu’elle peut obtenir est CI3, au point A. ]



Maximiser l’utilité avec la technologie initiale



Le graphique montre l’ensemble des possibles avec la fonction de production initiale, ainsi que les courbes d’indifférence d’Angela pour les combinaisons de céréales et de temps libre. La courbe d’indifférence la plus élevée qu’elle peut obtenir est CI3, au point A.









            [image: TMS = TMT pour l’utilité maximale : Son choix optimal est le point A sur la frontière des possibles. Elle bénéficie de 16 heures de temps libre par jour et consomme 55 unités de céréales. Au point A, son TMS est égal au TMT. ]



TMS = TMT pour l’utilité maximale



Son choix optimal est le point A sur la frontière des possibles. Elle bénéficie de 16 heures de temps libre par jour et consomme 55 unités de céréales. Au point A, son TMS est égal au TMT.









            [image: Progrès technologique : Une amélioration de la technologie agrandit l’ensemble des possibles. Elle peut maintenant faire mieux que le point A. ]



Progrès technologique



Une amélioration de la technologie agrandit l’ensemble des possibles. Elle peut maintenant faire mieux que le point A.









            [image: Le nouveau choix optimal d’Angela : Quand la technologie de l’agriculture s’est améliorée, le choix optimal d’Angela est devenu le point E, où frontière des possiblesnouvelle est tangente à la courbe d’indifférence CI4. Elle a plus de temps libre et de céréales que précédemment. ]



Le nouveau choix optimal d’Angela



Quand la technologie de l’agriculture s’est améliorée, le choix optimal d’Angela est devenu le point E, où frontière des possiblesnouvelle est tangente à la courbe d’indifférence CI4. Elle a plus de temps libre et de céréales que précédemment.








Le changement technologique a augmenté le niveau de vie d’Angela : il lui a permis d’obtenir une utilité plus élevée. Notez que sur la Figure 3.14 elle augmente à la fois sa consommation de céréales et son temps libre.

Il est important de comprendre qu’il ne s’agit que d’un résultat possible. Si nous avions dessiné différemment les courbes d’indifférence ou la frontière, les arbitrages auxquels Angela aurait été confrontée auraient été différents. Nous pouvons dire que l’amélioration technologique permet de consommer à la fois plus de céréales et de temps libre, mais le choix d’Angela de consommer plus de chacun des biens dépend de ses préférences entre les deux biens et de sa volonté à substituer l’un par l’autre.

Pour le comprendre, rappelez-vous que le progrès technologique rend la fonction de production plus pentue : cela augmente la productivité marginale du travail d’Angela. Cela signifie que le coût d’opportunité du temps libre est plus élevé, ce qui lui donne une plus forte incitation à travailler. Par ailleurs, comme elle peut maintenant avoir plus de céréales pour chaque quantité de temps libre, elle pourrait être plus désireuse de renoncer à quelques céréales pour plus de temps libre : c’est-à-dire réduire son temps de travail.

Ces deux effets du progrès technologique jouent dans des directions opposées. Sur la Figure 3.14, le second effet domine et elle choisit le point E, avec plus de temps libre et plus de céréales. Dans la prochaine section, nous étudierons plus en détail ces deux effets opposés, en utilisant un exemple différent pour les distinguer.


  Question 3.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Les figures montrent la fonction de production d’Alexei et son ensemble des possibles correspondant pour sa note finale et ses heures de travail ou de temps libre par jour. Elles montrent l’effet d’une amélioration de sa méthode d’apprentissage, représentée par l’inclinaison vers le haut des deux courbes.
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  Considérez maintenant deux nouveaux changements dans l’environnement de travail d’Alexei :

  Cas A. Il se retrouve soudainement à devoir passer 4 heures par jour à aider un membre de sa famille. (Vous pouvez supposer que la productivité marginale de son travail n’est pas affectée s’agissant des heures passées à étudier.)

  Cas B. Pour des raisons de santé, la productivité marginale de son travail pour toutes les heures est réduite de 10 %.

  Il s’ensuit que :

  
    	Pour le cas A, la fonction de production d’Alexei se déplace vers la droite.

    	Pour le cas A, la frontière des possibles d’Alexei se déplace vers la gauche.

    	Pour le cas B, la fonction de production d’Alexei se déplace parrallèlement vers le bas.

    	Pour le cas B, la frontière des possibles d’Alexei fait une rotation vers le bas, en pivotant autour de l’intersection avec l’axe des abscisses.

  

  
    	Si la productivité marginale du travail d’Alexei n’est pas affectée, la fonction de production reste la même : chaque nombre d’heures travaillées donne la même note qu’avant.

    	La frontière des possibles se déplace vers la gauche et coupe l’axe des ordonnées à 20 heures : comme 4 heures par jour sont passées à prendre soin du membre de la famille, alors n’importe quel nombre d’heures de temps libre par jour correspond à moins d’heures travaillées, et donc à une note plus faible.

    	Avec la réduction de la productivité marginale du travail d’Alexei, la courbe de la fonction de production s’aplatit. Cela conduit à une rotation de la courbe vers l’intérieur, qui pivote à l’origine.

    	La réduction de la productivité marginale se traduit par une note plus faible pour chaque niveau d’heures travaillées (exception faite à zéro), de sorte que la frontière des possibles pivote autour de l’intersection, en faisant une rotation vers le bas.

  




  Exercice 3.7 Votre fonction de production

  
    	Quelle pourrait être la cause d’une amélioration technologique dans votre fonction de production et dans celle de vos amis étudiants ?

    	Tracez un graphique pour illustrer comment cette amélioration affecterait votre ensemble des possibles, s’agissant des notes et des heures passées à étudier.

    	Analysez ce que pourrait être le nombre d’heures que vous et vos camarades décideriez de consacrer à étudier.

  



3.7 Effets de revenu et de substitution sur les heures de travail et le temps libre

Imaginons que vous cherchiez un emploi juste après votre sortie de l’université. Vous vous attendez à gagner un salaire de 15 $ par heure. Les emplois diffèrent par le nombre d’heures que vous devez passer à travailler — quel serait donc votre nombre d’heures idéal ? Pris ensemble, le salaire et les heures de travail déterminent la quantité de temps libre dont vous bénéficiez et vos revenus totaux.

Comme pour Angela, nous allons réfléchir en termes de consommation et de temps libre, par jour et en moyenne. Nous supposons que vos dépenses – c’est-à-dire votre consommation moyenne de nourriture, de logement et d’autres biens et services – ne peuvent pas excéder vos revenus (donc, par exemple, vous ne pouvez pas emprunter pour augmenter votre consommation). En notant w le salaire, et si vous avez t heures de temps libre par jour, alors vous travaillez (24 – t) heures, et votre niveau maximum de consommation, c, est donné par :




	contrainte budgétaire
	Une équation qui représente l’ensemble des combinaisons de biens et de services qu’un individu pourrait obtenir en mobilisant toutes ses ressources budgétaires.



Nous appellerons cela votre contrainte budgétaire, parce qu’elle montre ce que vous pouvez vous permettre d’acheter.

Dans le tableau de la Figure 3.15 nous avons calculé votre temps libre pour des heures de travail variant entre 0 et 16 heures par jour, et votre consommation maximum, quand votre salaire est w = 15 $.

La Figure 3.15 montre les deux biens dans ce problème : les heures de temps libre (t) sur l’axe des abscisses et la consommation (c) sur l’axe des ordonnées. Quand on représente les points indiqués dans le tableau, nous obtenons une ligne droite décroissante : c’est la représentation graphique de la contrainte budgétaire. L’équation de la contrainte budgétaire est :



La pente de la contrainte budgétaire correspond au salaire : pour chaque heure additionnelle de temps libre, la consommation diminue de 15 $. L’aire sous la contrainte budgétaire est votre ensemble des possibles. Votre problème est très similaire à celui d’Angela, à ceci près que la frontière des possibles est une droite. Souvenez-vous que, pour Angela, la pente de la frontière des possibles est à la fois le TMT (le taux auquel le temps libre peut être transformé en céréales) et le coût d’opportunité d’une heure de temps libre (la quantité de céréales à laquelle il faut renoncer). Elle varie car la productivité marginale d’Angela diminue avec le nombre d’heures de travail. Dans votre cas, le taux marginal auquel vous pouvez transformer du temps libre en consommation et le coût d’opportunité du temps libre sont constants et égaux à votre salaire (en valeur absolue) il est de 15 $ pour la première heure travaillée et les suivantes.

Quel serait votre emploi idéal ? Votre choix préféré de temps libre et de consommation sera la combinaison sur la frontière des possibles qui se situe sur la courbe d’indifférence la plus élevée possible. Analysez la Figure 3.15 pour trouver le choix optimal.





            [image: Votre choix préféré de temps libre et de consommation : Votre choix préféré de temps libre et de consommation. ]
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L’équation de la contrainte budgétaire est c = w(24 − t)

Le salaire est w = 15 $, donc la contrainte budgétaire est c = 15(24 − t)




Votre choix préféré de temps libre et de consommation



Figure 3.15 
Votre choix préféré de temps libre et de consommation.









            [image: Contrainte budgétaire : La ligne droite est votre contrainte budgétaire : elle montre le montant maximum de consommation que vous pouvez avoir pour chaque niveau de temps libre. ]
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Contrainte budgétaire



La ligne droite est votre contrainte budgétaire : elle montre le montant maximum de consommation que vous pouvez avoir pour chaque niveau de temps libre.









            [image: Pente de la contrainte budgétaire : La pente de la contrainte budgétaire est égale au salaire, 15 $ (en valeur absolue). Il s’agit de votre TMT (le taux auquel vous pouvez transformer du temps en consommation), et il s’agit aussi du coût d’opportunité du temps libre. ]
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Le salaire est w = 15 $, donc la contrainte budgétaire est c = 15(24 − t)




Pente de la contrainte budgétaire



La pente de la contrainte budgétaire est égale au salaire, 15 $ (en valeur absolue). Il s’agit de votre TMT (le taux auquel vous pouvez transformer du temps en consommation), et il s’agit aussi du coût d’opportunité du temps libre.









            [image: Ensemble des possibles : La contrainte budgétaire est votre frontière des possibles, et l’aire en dessous est l’ensemble des possibles. ]
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Ensemble des possibles



La contrainte budgétaire est votre frontière des possibles, et l’aire en dessous est l’ensemble des possibles.









            [image: Votre emploi idéal : Vos courbes d’indifférence montrent que votre emploi idéal serait au point A, avec 18 heures de temps libre et des revenus de 90 $ par jour. À ce point, votre TMS est égal à la pente de la contrainte budgétaire qui est le salaire (15 $). ]




  
    
      	 
      	 
      	 
      	 
      	 
      	 
      	 
      	 
      	 
      	 
    

  
  
    
      	Heures de travail
      	0
      	2
      	4
      	6
      	8
      	10
      	12
      	14
      	16
    

    
      	Temps libre, t
      	24
      	22
      	20
      	18
      	16
      	14
      	12
      	10
      	8
    

    
      	Consommation, c
      	0
      	$30
      	$60
      	$90
      	$120
      	$150
      	$180
      	$210
      	$240
    

  


L’équation de la contrainte budgétaire est c = w(24 − t)

Le salaire est w = 15 $, donc la contrainte budgétaire est c = 15(24 − t)




Votre emploi idéal



Vos courbes d’indifférence montrent que votre emploi idéal serait au point A, avec 18 heures de temps libre et des revenus de 90 $ par jour. À ce point, votre TMS est égal à la pente de la contrainte budgétaire qui est le salaire (15 $).








Si vos courbes d’indifférence ressemblent à celles de la Figure 3.15, alors vous choisirez le point A, avec 18 heures de temps libre. À ce point, votre TMS — le taux auquel vous souhaitez échanger de la consommation pour du temps — est égal au salaire (15 $, le coût d’opportunité du temps). Vous aimeriez trouver un emploi dans lequel vous pouvez travailler 6 heures par jour et votre rémunération quotidienne est 90 $.

Tout comme l’étudiant, vous cherchez un équilibre entre deux arbitrages :





  
    	
    	L'arbitrage
    	Localisation sur le graphique
  

  
    	TMS
    	Taux marginal de substitution : le montant de consommation que vous êtes désireux(se) d'échanger contre une heure de temps libre.
    	La pente de la courbe d'indifference.
  

  
    	TMT
    	Taux marginal de transformation : le montant de consommation que vous pouvez obtenir en renonçant à une heure de temps libre, qui est égal au salaire, w.
    	La pente de la contrainte budgétaire (la frontière des possibles) qui est égale au salaire.
  






Vos deux arbitrages



Figure 3.16 
Vos deux arbitrages.






Votre combinaison optimale de consommation et de temps libre est le point sur la contrainte budgétaire où :



Alors que vous étudiez cette possibilité, vous recevez un courriel. Un mystérieux bienfaiteur souhaiterait vous proposer, à vie, un revenu quotidien de 50 $ (la seule chose qu’il vous demande de faire est de fournir vos coordonnées bancaires). Vous réalisez immédiatement que cela modifiera votre choix d’emploi. La nouvelle situation est décrite dans la Figure 3.17 : pour chaque niveau de temps libre, votre revenu total (vos revenus augmentés du don mystérieux) est supérieur de 50 $ au niveau précédent. Ainsi, votre contrainte budgétaire est déplacée vers le haut de 50 $ – l’ensemble des possibles est agrandi. Votre contrainte budgétaire est maintenant :






            [image: L’effet d’un revenu additionnel sur votre choix de temps libre et de consommation : Graphique montrant l’effet d’un revenu additionnel sur votre choix de temps libre et de consommation ]



L’effet d’un revenu additionnel sur votre choix de temps libre et de consommation



Figure 3.17 
L’effet d’un revenu additionnel sur votre choix de temps libre et de consommation.






Remarquez que le revenu additionnel de 50 $ ne change pas votre coût d’opportunité du temps : chaque heure de temps libre supplémentaire réduit toujours votre consommation de 15 $ (le salaire). Votre nouvel emploi idéal est situé au point B, avec 19,5 heures de temps libre. B est le point sur la courbe CI3 où le TMS est égal à 15 $. Avec les courbes d’indifférence représentées sur le graphique, votre réponse au revenu additionnel n’est pas simplement de dépenser 50 $ de plus ; vous augmentez votre consommation de moins de 50 $, et vous prenez un peu plus de temps libre. Un individu ayant des préférences différentes pourrait ne pas choisir d’augmenter son temps libre : la Figure 3.18 présente un cas où le TMS, pour chaque valeur de temps libre, est le même à la fois sur CI2 et sur la courbe d’indifférence supérieure CI3. Cette personne choisit de garder la même quantité de temps libre que précédemment, et de dépenser les 50 $ supplémentaires.




            [image: Effet d’un revenu additionnel pour un individu dont le TMS ne change pas lorsque la consommation augmente : Tableau montrant l’effet d’un revenu additionnel pour un individu dont le TMS ne change pas lorsque la consommation augmente ]



Effet d’un revenu additionnel pour un individu dont le TMS ne change pas lorsque la consommation augmente



Figure 3.18 
Effet d’un revenu additionnel pour un individu dont le TMS ne change pas lorsque la consommation augmente.







	effet de revenu
	L’effet qu’un revenu additionnel aurait s’il n’y avait pas de changement dans le prix ou le coût d’opportunité.



L’effet d’un revenu additionnel (non gagné par le travail) sur le choix de temps libre est appelé effet de revenu. Votre effet de revenu, représenté sur la Figure 3.17, est positif — un revenu supplémentaire augmente votre choix de temps libre. Pour l’individu de la Figure 3.18, l’effet revenu est nul. Nous supposons que pour la plupart des biens, l’effet revenu sera positif, ou nul, mais jamais négatif : si votre revenu augmentait, vous ne choisiriez pas d’avoir moins de quelque chose à laquelle vous accordez de la valeur.

Vous réalisez soudain qu’il ne serait probablement pas sage de donner au mystérieux étranger vos coordonnées bancaires (il s’agit peut-être d’un canular). À regret, vous revenez à votre choix initial, et trouvez un emploi nécessitant de travailler 6 heures par jour. Une année plus tard, votre chance tourne : votre employeur augmente votre salaire de 10 $ par heure, et vous laisse la possibilité de renégocier vos heures. Votre contrainte budgétaire est désormais égale à :



Dans la Figure 3.19a vous pouvez voir comment la contrainte budgétaire évolue lorsque le salaire augmente. Avec 24 heures de temps libre (et pas de travail), votre consommation serait de 0, quel que soit le salaire. Mais pour chaque heure de temps libre à laquelle vous renoncez, votre consommation augmente désormais de 25 $, au lieu de 15 $ précédemment. Donc, votre nouvelle contrainte budgétaire est une droite plus pentue passant par le point de coordonnées (24,0), avec une pente égale à 25 $. Votre ensemble des possibles est plus grand, et vous atteignez désormais votre utilité la plus élevée au point D, avec seulement 17 heures de temps libre. Vous demandez donc à votre employeur s’il est possible de travailler plus longtemps — à savoir 7 heures par jour.




            [image: Tableau montrant l’effet d’une hausse de salaire sur votre choix de temps libre et de consommation ]



Figure 3.19a 
Effet d’une hausse de salaire sur votre choix de temps libre et de consommation.






Comparez les résultats dans les Figures 3.17 et 3.19a. Avec une hausse des revenus non salariaux, vous choisissez de travailler un peu moins longtemps, alors que l’augmentation de votre salaire dans la Figure 3.19a vous décide à augmenter votre nombre d’heures travaillées. Pour quelle(s) raison(s) ? La réponse est qu’une hausse de votre salaire a deux effets.


	effet de substitution
	L’effet dû uniquement aux changements dans le prix ou le coût d’opportunité, pour un nouveau niveau d’utilité donné.




  	Plus de revenu pour chaque heure travaillée : pour chaque niveau de temps libre, la consommation est plus importante, et votre TMS est plus élevé : vous êtes maintenant prêt(e) à sacrifier plus de consommation contre du temps libre supplémentaire. Cela correspond à l’effet de revenu que nous avons vu dans la Figure 3.17 — vous répondez à un revenu supplémentaire en vous octroyant plus de temps libre et en augmentant la consommation.

  	La contrainte budgétaire est plus pentue : le coût d’opportunité du temps libre est maintenant plus élevé. En d’autres termes, le taux marginal auquel vous transformez du temps en revenu (le TMT) a augmenté. Cela signifie que vous êtes alors incité(e) à travailler plus — à diminuer votre temps libre. On parle d’effet de substitution.



Leibniz : Analyse mathématique des effets de revenu et de substitution

L’effet de substitution rend compte de l’idée selon laquelle, lorsqu’un bien devient plus onéreux relativement à un autre bien, vous décidez de substituer un peu de cet autre bien au bien devenu plus onéreux. Cela représente l’effet qu’une variation de coût d’opportunité aurait pour un niveau d’utilité donné.

Nous pouvons représenter ces deux effets sur le graphique. Avant la hausse de votre salaire, vous vous situiez au point A sur CI2. La hausse de salaire vous permet d’atteindre le point D sur CI4. La Figure 3.19b montre comment nous pouvons décomposer le passage de A à D en deux parts, qui correspondent aux deux effets.





            [image: Effet d’une augmentation de salaire sur votre choix de temps libre et de consommation : Effet d’une augmentation de salaire sur votre choix de temps libre et de consommation. ]



Effet d’une augmentation de salaire sur votre choix de temps libre et de consommation



Figure 3.19b 
Effet d’une augmentation de salaire sur votre choix de temps libre et de consommation.









            [image: Hausse du salaire : Quand le salaire est de 15 $, votre meilleur choix d’heures et de consommation est au point A. La droite plus pentue identifie votre nouvelle contrainte budgétaire quand le salaire augmente au niveau de 25 $. Votre ensemble des possibles s’est agrandi. ]



Hausse du salaire



Quand le salaire est de 15 $, votre meilleur choix d’heures et de consommation est au point A. La droite plus pentue identifie votre nouvelle contrainte budgétaire quand le salaire augmente au niveau de 25 $. Votre ensemble des possibles s’est agrandi.









            [image: Maintenant, vous pouvez atteindre une courbe d’indifférence plus élevée : Le point D sur CI4 vous donne la plus grande utilité. Au point D, votre TMS est égal au nouveau salaire, 25 $. Vous avez seulement 17 heures de temps libre, mais votre consommation a augmenté pour s’établir au niveau de 175 $. ]



Maintenant, vous pouvez atteindre une courbe d’indifférence plus élevée



Le point D sur CI4 vous donne la plus grande utilité. Au point D, votre TMS est égal au nouveau salaire, 25 $. Vous avez seulement 17 heures de temps libre, mais votre consommation a augmenté pour s’établir au niveau de 175 $.









            [image: S’il n’y avait pas de changement dans le coût d’opportunité du temps libre : La droite en pointillé montre ce qui se passerait si vous aviez assez de revenus pour atteindre CI4 sans un changement dans le coût d’opportunité du temps libre. Vous pourriez choisir C, avec plus de temps libre. ]



S’il n’y avait pas de changement dans le coût d’opportunité du temps libre



La droite en pointillé montre ce qui se passerait si vous aviez assez de revenus pour atteindre CI4 sans un changement dans le coût d’opportunité du temps libre. Vous pourriez choisir C, avec plus de temps libre.









            [image: Effet de revenu : Le déplacement de A à C est appelé l’« effet de revenu » de l’augmentation du salaire. Pris isolément, cela vous amènera à prendre plus de temps libre. ]



Effet de revenu



Le déplacement de A à C est appelé l’« effet de revenu » de l’augmentation du salaire. Pris isolément, cela vous amènera à prendre plus de temps libre.









            [image: Effet de substitution : La hausse dans le coût d’opportunité du temps libre rend la contrainte budgétaire plus pentue. Cela vous amène à choisir D plutôt que C, avec moins de temps libre. Cela s’appelle l’« effet de substitution » de l’augmentation du revenu. ]



Effet de substitution



La hausse dans le coût d’opportunité du temps libre rend la contrainte budgétaire plus pentue. Cela vous amène à choisir D plutôt que C, avec moins de temps libre. Cela s’appelle l’« effet de substitution » de l’augmentation du revenu.









            [image: La somme des effets de revenu et de substitution : L’effet total de l’augmentation du salaire dépend de la somme des effets de revenu et de substitution. Dans le cas présent, l’effet de substitution est plus important ; aussi, plus le salaire est élevé, et moins vous prendrez de temps libre. ]



La somme des effets de revenu et de substitution



L’effet total de l’augmentation du salaire dépend de la somme des effets de revenu et de substitution. Dans le cas présent, l’effet de substitution est plus important ; aussi, plus le salaire est élevé, et moins vous prendrez de temps libre.









  Effets de revenu et de substitu­tion

  Une hausse de salaire :

  
    	augmente votre revenu pour chaque niveau de temps libre, augmentant ainsi le niveau d’utilité que vous pouvez atteindre ;

    	augmente le coût d’opportunité du temps libre.

  

  Elle a donc deux effets sur votre choix de temps libre :

  
    	l’effet de revenu (car la contrainte budgétaire se déplace vers l’extérieur) : l’effet qu’un revenu additionnel aurait s’il n’y avait pas de variation du coût d’opportunité ;

    	l’effet de substitution (car la pente de la contrainte budgétaire, le TMT, augmente) : l’effet d’une variation du coût d’opportunité, étant donné le nouveau niveau d’utilité.

  



Vous pouvez voir sur la Figure 3.19b que pour des courbes d’indifférence de cette forme particulière, l’effet de substitution sera toujours négatif : avec une hausse du coût d’opportunité du temps libre, vous choisissez un point sur la courbe d’indifférence, où le TMS est plus élevé, soit un point avec moins de temps libre (et plus de consommation). L’effet total d’une hausse de salaire dépend de la somme des effets de revenu et de substitution. Dans la Figure 3.19b, l’effet de substitution négatif est plus important que l’effet de revenu positif, et par conséquent, la quantité de temps libre diminue.

Progrès technologique

Si vous revenez à la Section 3.6, vous verrez que la réponse d’Angela à l’augmentation de productivité était également déterminée par ces deux effets opposés : une plus forte incitation à travailler produite par l’augmentation du coût d’opportunité du temps libre, et un désir accru pour le temps libre quand son revenu augmente.

Nous avons utilisé le modèle de l’agricultrice auto-suffisante pour comprendre comment le progrès technologique peut affecter le nombre d’heures travaillées. Angela peut répondre directement à la hausse de sa productivité causée par l’introduction d’une nouvelle technologie. Les employés deviennent également plus productifs grâce à l’évolution de la technologie, et cela peut mener à une augmentation des salaires s’ils ont un pouvoir de négociation suffisant. Le modèle dans cette section suggère que, s’il se produit, le changement technologique modifiera également le temps que les employés souhaitent consacrer au travail.

L’effet de revenu provoqué par un salaire plus élevé rend les travailleurs désireux d’avoir davantage de temps libre, alors que l’effet de substitution les incite à travailler plus longtemps. Les employés préféreront moins d’heures de travail si l’effet de revenu domine l’effet de substitution.


  Question 3.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 3.15 représente votre contrainte budgétaire quand votre salaire horaire est 15 $.

  Laquelle ou lesquelles des propositions suivantes est(sont) correcte(s) ?

  
    	La pente de la contrainte budgétaire est le négatif du taux de salaire (-15).

    	La contrainte budgétaire est une frontière des possibles avec un taux marginal de transformation constant.

    	Une augmentation dans le taux de salaire causerait un déplacement parallèle vers le haut de la contrainte budgétaire.

    	Un cadeau de 60 $ rendrait la contrainte budgétaire plus pentue, avec l’intersection sur l’axe des ordonnées qui augmenterait à 300 $.

  

  
    	Pour chaque heure additionnelle de temps libre, vous avez 15 $ en moins à dépenser en consommation, de sorte que la pente de la contrainte budgétaire est -15.

    	La contrainte budgétaire est la frontière des possibles des combinaisons disponibles de temps libre et de consommation. Sa pente est constante, donc le TMT est constant.

    	Une augmentation du taux de salaire rendrait la contrainte budgétaire plus pentue ; elle pivoterait au niveau de l’intersection avec l’axe des abscisses, car chaque heure de temps libre coûterait maintenant davantage en termes de consommation à laquelle vous renoncez.

    	Un cadeau déplacerait la contrainte budgétaire vers l’extérieur, de manière parallèle, car le consommateur pourrait consommer plus, pour tout niveau donné de temps libre.

  



3.8 Est-ce un bon modèle ?

Nous avons étudié trois contextes différents dans lesquels les individus décident du temps qu’ils passent à travailler - un étudiant (Alexei), une fermière (Angela) et un salarié. Dans chaque cas, nous avons modélisé leurs préférences et leur ensemble des possibles, et le modèle nous indique que leur meilleur choix (celui qui maximise leur utilité) est le nombre d’heures de travail auquel la pente de la frontière des possibles est égale à la pente de la courbe d’indifférence.

Peut-être avez-vous pensé : ce n’est pas ainsi que les gens font !

Des milliards d’individus semblent organiser leur vie professionnelle sans connaître le TMS et le TMT (et s’ils prenaient leurs décisions de cette façon, il faudrait peut-être prendre en compte le temps passé à faire les calculs). Et même s’ils prenaient leurs décisions en s’aidant des mathématiques, la plupart d’entre nous ne peuvent pas quitter leur travail quand bon leur semble. Alors en quoi ce modèle est-il utile ?

Souvenez-vous de l’Unité 2 où nous avons vu que les modèles nous aident à « voir davantage en regardant moins de choses ». Le manque de réalisme est une caractéristique intentionnelle du modèle, et non une limite.

Tâtonner au lieu de calculer

Un modèle qui ignore notre façon de penser peut-il modéliser correctement notre façon de choisir ?

Milton Friedman, un économiste, a expliqué que lorsque les économistes utilisent des modèles de cette façon, ils ne prétendent pas que les individus effectuent réellement les calculs (comme égaliser TMS et TMT) à chaque fois qu’ils prennent une décision. Au contraire, chacun d’entre nous essaye différents choix (parfois sans même le faire intentionnellement) et nous avons tendance à adopter des habitudes ou des règles empiriques qui nous satisfont et nous conduisent à ne pas regretter nos décisions.

Dans son livre Essais d’économie positive, il comparait cela à une partie de billard :


  Considérons le problème consistant à prédire les coups faits par un expert du billard. Il ne semble pas du tout déraisonnable de penser que l’on obtiendrait des prédictions excellentes en supposant que le joueur de billard réalise ses coups comme s’il connaissait les formules mathématiques compliquées lui donnant les directions optimales, et comme s’il pouvait estimer précisément les angles à vue d’œil, etc., décrire la localisation des boules, calculer instantanément les formules, et ainsi envoyer les boules dans la direction indiquée par les formules.




  Notre confiance dans cette hypothèse ne repose pas sur la croyance selon laquelle les joueurs de billard, y compris les experts, peuvent accomplir le processus décrit. Elle vient plutôt de la croyance selon laquelle ils ne seraient pas, en fait, des experts du billard si, d’une façon ou d’une autre, ils n’étaient pas capables d’atteindre essentiellement les mêmes résultats.4



De façon similaire, si nous voyons un individu qui choisit régulièrement d’étudier après les cours plutôt que de sortir, ou de ne pas travailler énormément à la ferme, ou de demander à travailler plus après une augmentation de salaire, nous n’avons pas besoin de supposer que cette personne a effectué les calculs que nous avons exposés. Si cette personne regrettait par la suite son choix, elle pourrait la prochaine fois sortir un peu plus, travailler plus à la ferme, ou diminuer son nombre d’heures de travail. On peut supposer qu’elle aboutirait finalement à un temps de travail proche de celui obtenu à l’aide de nos calculs.

C’est pour cela que la théorie économique peut aider à expliquer, et parfois même à prédire ce que les individus font – bien qu’ils n’effectuent pas les calculs mathématiques que les économistes font dans leurs modèles.

L’influence de la culture et de la politique

Une seconde dimension irréaliste du modèle vient du fait que ce sont les employeurs qui choisissent généralement les heures de travail, et non les travailleurs individuels, et les employeurs imposent généralement des journées de travail plus longues que ce que souhaiteraient les employés. En conséquence, le nombre d’heures que les individus passent à travailler est régulé par la loi, de façon à ne pas dépasser un maximum qu’il soit choisi par l’employé ou l’employeur. Dans ce cas, l’État limite l’ensemble des possibles en termes d’heures et de biens.

Bien que les travailleurs individuels aient souvent peu de marges de manœuvre pour choisir leurs heures, il est néanmoins possible que les évolutions dans le temps et les différences entre pays reflètent en partie les préférences des travailleurs. Si de nombreux travailleurs individuels dans une démocratie souhaitaient réduire le nombre d’heures de travail, ils pourraient « choisir » cela indirectement en tant qu’électeurs, s’ils ne peuvent pas le faire individuellement en tant que travailleurs. Ils pourraient également, en tant que membres d’un syndicat, négocier des contrats imposant aux employeurs des taux de rémunération supérieurs en cas d’heures supplémentaires.

Cette explication met l’accent sur la culture (c’est-à-dire les variations de préférences ou les différences de préférences entre pays) et la politique (c’est-à-dire les différences de législation ou de pouvoir et d’objectifs des syndicats). Ces éléments aident certainement à expliquer les différences d’heures de travail entre pays.

Les cultures semblent être différentes. Certaines cultures d’Europe du Nord accordent une grande valeur aux vacances, tandis que la Corée du Sud est connue pour son temps de travail élevé. Les restrictions légales du temps de travail diffèrent. En Belgique et en France, la semaine de travail normale est limitée à 35-39 heures, alors que la limite est de 48 heures au Mexique, et qu’elle est encore plus élevée au Kenya.

Toutefois, même à une échelle individuelle, nous pouvons influencer le nombre d’heures que nous travaillons. Par exemple, les employeurs qui proposent des emplois comprenant le nombre d’heures de travail que la plupart des gens préfèrent peuvent recevoir davantage de candidatures que ceux qui proposent trop (ou trop peu) d’heures.

Souvenez-vous que nous jugeons également la qualité d’un modèle sur sa capacité à expliquer un phénomène que nous souhaitons comprendre. Dans la section suivante, nous allons déterminer si notre modèle du choix des heures de travail peut nous aider à comprendre pourquoi il existe de telles différences d’heures de travail entre les pays, et pourquoi, comme nous l’avons vu dans l’introduction, ces écarts ont évolué dans le temps.


  Exercice 3.8 Une autre définition des sciences économiques

  Lionel Robbins, un économiste, a écrit en 1932 que : « L’économie est la science qui étudie le comportement humain en tant que relation entre des fins données et des moyens rares à usages alternatifs. »5

  
    	Donnez un exemple provenant de cette unité afin d’illustrer la façon dont les sciences économiques étudient le comportement humain en tant que relation entre « des fins données et des moyens rares à usages alternatifs ».

    	Les « fins » de l’activité économique, c’est-à-dire les choses que nous désirons, sont-elles fixes ? Utilisez les exemples de cette unité (temps passé à étudier et notes, ou temps de travail et consommation) pour illustrer votre réponse.

    	Le thème auquel Robbins fait référence – faire au mieux dans une situation donnée – est une partie essentielle des sciences économiques. Mais les sciences économiques sont-elles limitées à l’étude de « moyens rares à usages alternatifs » ? En répondant à cette question, comparez la définition de Robbins et celle donnée dans l’Unité 1, et remarquez que Robbins a écrit ces mots à une époque où 15 % de la main-d’œuvre britannique était au chômage.
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3.9 Expliquer nos heures de travail : variation dans le temps

En 1600, un travailleur britannique passait, en moyenne, 266 jours au travail. Cette valeur a peu évolué jusqu’à la Révolution industrielle. À partir de cette époque, comme nous l’avons vu dans l’unité précédente, les salaires ont commencé à augmenter et le temps de travail également, pour se porter à 318 jours en 1870.

Pendant ce temps, aux États-Unis, le nombre d’heures de travail a augmenté pour de nombreux travailleurs qui sont passés du secteur agricole à des emplois industriels. En 1865, les États-Unis ont aboli l’esclavage et les anciens esclaves ont mis à profit leur liberté pour travailler beaucoup moins. À la fin du 19e siècle, et durant la première moitié du 20e siècle, dans de nombreux pays, le temps de travail a diminué progressivement. La Figure 3.1 au début de cette unité montrait comment les heures de travail annuelles ont diminué depuis 1870 aux Pays-Bas, aux États-Unis et en France.6

Les modèles simples que nous avons construits ne peuvent pas expliquer l’ensemble des phénomènes observés. Souvenez-vous que l’hypothèse ceteris paribus peut omettre des détails importants : des éléments que nous avons considérés comme constants dans les modèles ont pu évoluer dans la réalité.

Comme nous l’avons expliqué dans la section précédente, notre modèle a omis deux explications importantes, que nous avons appelées la culture et la politique. Notre modèle offre une autre explication : l’économie.

Observez les deux points de la Figure 3.20, qui fournissent une estimation de la quantité quotidienne moyenne de temps libre et de biens consommés par des employés américains en 1900 et en 2013. Les pentes des contraintes budgétaires passant par les points A et D sont le salaire réel (biens par heure) en 1900 et 2013. Cela nous montre les ensembles des possibles en termes de temps libre et de biens qui auraient pu rendre ces points atteignables. Puis nous considérons les courbes d’indifférence des travailleurs qui auraient pu les conduire à effectuer les choix observés. Nous ne pouvons pas mesurer directement les courbes d’indifférence : nous estimons du mieux possible ce qu’auraient été les préférences des travailleurs, compte tenu de leurs choix.

Comment notre modèle explique-t-il le passage du point A au point D ? Nous savons grâce à la Figure 3.19b que l’augmentation des salaires générerait à la fois un effet de revenu et un effet de substitution. Dans ce cas, l’effet de revenu est plus important que l’effet de substitution, de sorte que le temps libre et la quantité de biens consommés chaque jour augmentent tous les deux. La Figure 3.20 est donc simplement une application à l’Histoire du modèle illustré dans la Figure 3.19b. Suivez les étapes pour visualiser les effets de revenu et de substitution.





            [image: Plus de biens et de temps libre aux États-Unis (1900–2013) : Application du modèle à des données historiques : plus de biens et de temps libre aux États-Unis (1900–2013). ]



Plus de biens et de temps libre aux États-Unis (1900–2013)



Figure 3.20 
Application du modèle à l’Histoire : plus de biens et de temps libre aux États-Unis (1900–2013).






OECD. Average annual hours actually worked per worker. Consulté en juin 2016. Michael Huberman and Chris Minns. 2007. ‘The times they are not changin’: Days and hours of work in Old and New Worlds, 1870–2000’. Explorations in Economic History 44 (4): pp. 538–567.









            [image: Utiliser le modèle pour expliquer les changements historiques : Nous pouvons interpréter l’évolution entre 1900 et 2013 du temps libre et des biens par jour pour les employés américains en utilisant notre modèle. Les droites continues montrent les ensembles des possibles pour le temps libre et les biens en 1990 et 2013, où la pente de chaque contrainte budgétaire est le salaire réel. ]



Utiliser le modèle pour expliquer les changements historiques



Nous pouvons interpréter l’évolution entre 1900 et 2013 du temps libre et des biens par jour pour les employés américains en utilisant notre modèle. Les droites continues montrent les ensembles des possibles pour le temps libre et les biens en 1990 et 2013, où la pente de chaque contrainte budgétaire est le salaire réel.
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            [image: Courbes d’indifférence : En faisant l’hypothèse que les travailleurs choisissent le nombre d’heures travaillées, nous pouvons déduire la forme approximative de leurs courbes d’indifférence. ]



Courbes d’indifférence



En faisant l’hypothèse que les travailleurs choisissent le nombre d’heures travaillées, nous pouvons déduire la forme approximative de leurs courbes d’indifférence.
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            [image: Effet de revenu : Le passage de A à C est l’effet de revenu associé à la hausse du salaire, qui pris isolément inciterait les travailleurs américains à s’octroyer davantage de temps libre. ]



Effet de revenu



Le passage de A à C est l’effet revenu associé à la hausse du salaire, qui pris isolément inciterait les travailleurs américains à s’octroyer davantage de temps libre.






OECD. Average annual hours actually worked per worker. Consulté en juin 2016. Michael Huberman and Chris Minns. 2007. ‘The times they are not changin’: Days and hours of work in Old and New Worlds, 1870–2000’. Explorations in Economic History 44 (4): pp. 538–567.









            [image: Effet de substitution : L’augmentation du coût d’opportunité du temps libre a poussé les travailleurs américains à choisir D plutôt que C, avec moins de temps libre. ]



Effet de substitution



L’augmentation du coût d’opportunité du temps libre a poussé les travailleurs américains à choisir D plutôt que C, avec moins de temps libre.
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            [image: Effets de revenu et de substitution : L’effet total de l’augmentation du salaire dépend de la somme des effets de revenu et de substitution. Dans le cas présent, l’effet de revenu est plus important, donc avec la hausse des salaires, les travailleurs américains ont pris à la fois davantage de temps libre et davantage de biens. ]



Effets de revenu et de substitution



L’effet total de l’augmentation du salaire dépend de la somme des effets de revenu et de substitution. Dans le cas présent, l’effet de revenu est plus important, donc avec la hausse des salaires, les travailleurs américains ont pris à la fois davantage de temps libre et davantage de biens.
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Comment ce raisonnement pourrait-il expliquer les autres données historiques auxquelles nous avons accès ?

Considérons d’abord la période antérieure à 1870 en Grande-Bretagne, lorsque les heures de travail et les salaires ont augmenté simultanément :


  	effet de revenu : la consommation était relativement faible avant 1870 et, par conséquent, lorsque la hausse des salaires a permis aux travailleurs de consommer davantage, ils n’ont pas souhaité substituer du temps libre aux biens ;

  	effet de substitution : les travailleurs étaient cependant plus productifs et mieux payés, et chaque heure de travail était donc mieux rémunérée qu’auparavant en termes de biens. Cela les a incités à travailler davantage ;

  	l’effet de substitution dominait : ainsi, avant 1870, l’effet de substitution négatif (baisse du temps libre) était plus important que l’effet de revenu positif (hausse du temps libre), ce qui a augmenté les heures de travail.



Au cours du 20e siècle, nous avons assisté à une hausse des salaires et à une baisse du nombre d’heures de travail. Voici comment notre modèle rend compte de cette évolution :


  	effet de revenu : à la fin du 19e siècle, le niveau de consommation des travailleurs était plus élevé et ils accordaient davantage de valeur à leur temps libre – leur taux marginal de substitution était plus élevé – donc l’effet de revenu généré par une augmentation des salaires était plus important ;

  	effet de substitution : cela concordait avec la période antérieure à 1870 ;

  	l’effet de revenu domine maintenant : lorsque l’effet de revenu a commencé à l’emporter sur l’effet de substitution, le temps de travail a diminué.



Nous devrions également considérer la possibilité que les préférences aient varié au cours du temps. Si vous examinez avec attention la Figure 3.1, vous pouvez voir que, dans la dernière partie du 20e siècle, les heures de travail ont augmenté aux États-Unis, alors que les rémunérations ont à peine augmenté. Les heures de travail ont également augmenté en Suède durant cette période.


  L’économiste Thorsten Veblen (1857–1929) a inventé l’expression « consommation ostentatoire » dans son livre Theory of the leisure class. À cette époque, il ne faisait que décrire les usages dans la haute société. Mais avec la hausse du revenu disponible au cours du 20e siècle, le terme s’applique désormais à toute personne qui consomme de manière ostentatoire des biens et des services coûteux afin de montrer sa richesse.

  Veblen, Thorstein. (1899) 2007. Theory of the leisure class. Oxford: Oxford University Press.




	consommation ostentatoire
	L’achat de biens ou services pour afficher publiquement un statut social ou économique.



Pourquoi cela ? Peut-être que l’importance accordée à la consommation par les Suédois et les Américains a augmenté pendant ces années. Dit autrement, leurs préférences ont changé, de sorte que leur TMS a diminué (ils se sont rapprochés des travailleurs coréens d’aujourd’hui). Cela a pu se produire car dans ces deux pays, la part des revenus détenue par les plus riches a fortement augmenté, et leurs habitudes de consommation toujours plus fastueuses ont conduit à une augmentation des standards de vie pour tous. En conséquence, nombreux sont les individus aux revenus modestes qui ont essayé de copier les habitudes de consommation des riches, un comportement qualifié de consommation ostentatoire. D’après cette explication, les Suédois et les Américains auraient tenté « d’imiter leurs voisins », toujours plus riches, ce qui a modifié les préférences de tout le monde.

La combinaison d’influences politiques, culturelles et économiques sur nos choix peut produire des évolutions surprenantes. Dans notre vidéo « Économiste en action », Juliet Schor, une sociologue et économiste qui a écrit sur le paradoxe selon lequel de nombreux individus fortunés dans le monde continuent à travailler davantage malgré les gains technologiques, s’interroge sur les conséquences pour notre qualité de vie et notre environnement.7


    
        

        
    

    
        Juliet Schor : Pourquoi travaillons-nous autant ?
    




  Question 3.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 3.20 décrit un modèle d’offre de travail et de consommation pour les États-Unis en 1900 et 2013. Le taux de salaire indique une augmentation entre les deux années.

  Parmi les propositions suivantes, lesquelles sont correctes ?

  
    	L’effet de substitution correspond à la contrainte budgétaire qui devient plus pentue. Cela est représenté par le changement du point A au point D.

    	L’effet de revenu correspond au déplacement parallèle de la contrainte budgétaire vers l’extérieur en raison du revenu plus élevé. Cela est représenté par le changement du point A au point C.

    	Comme montré, l’effet de revenu domine l’effet de substitution, ce qui conduit à une réduction des heures travaillées.

    	Si les Américains avaient eu des préférences différentes, ils auraient pu répondre à cette hausse du salaire en réduisant leur temps libre.

  

  
    	L’effet de substitution est l’effet pur du changement de la pente de la contrainte budgétaire. Le mouvement de A vers D est l’effet combiné des effets de substitution et de revenu.

    	L’effet de revenu est l’effet d’un revenu plus élevé sur le choix de temps libre, qui est indiqué par le déplacement parallèle de la contrainte budgétaire vers l’extérieur et ainsi un mouvement de A vers C.

    	Avec les courbes d’indifférence représentées, l’effet de revenu de l’augmentation du salaire est plus élevé que l’effet de substitution, de sorte que le temps libre total augmente et les heures de travail baissent.

    	Avec des courbes d’indifférence différentes, l’effet de substitution aurait pu dominer l’effet de revenu, ce qui aurait conduit à une réduction du temps libre entre 1900 et 2013.

  



À quoi s’attendre dans le futur ? Les économies où les revenus sont élevés continueront à faire face à une transformation majeure : le rôle déclinant du travail au cours d’une vie. Nous commençons à travailler plus tard, et nous cessons de travailler plus jeunes, tout en vivant plus longtemps et en passant moins d’heures au travail pendant nos années d’activité. Robert Fogel, un historien de l’économie, a estimé le temps de travail total au cours de l’Histoire, incluant les temps de trajet domicile-travail, ainsi que le travail domestique. Il a réalisé des projections pour l’année 2040, définissant ce qu’il appelait le « temps discrétionnaire » comme valant 24 heures par jour, moins le temps dont nous avons tous besoin pour une sorte de maintenance biologique (sommeil, alimentation et hygiène personnelle). Fogel a défini le temps de loisirs comme étant égal au temps discrétionnaire moins le temps de travail.8




            [image: Estimations des heures de travail et de loisirs au cours d’une vie (1880, 1995, 2040) : Estimations des heures de travail et de loisirs au cours d’une vie (1880, 1995, 2040) ]



Estimations des heures de travail et de loisirs au cours d’une vie (1880, 1995, 2040)



Figure 3.21 
Estimations des heures de travail et de loisirs au cours d’une vie (1880, 1995, 2040).






Robert William Fogel. 2000. The Fourth Great Awakening and the Future of Egalitarianism. Chicago: University of Chicago Press.






Il estimait qu’en 1880, au cours d’une vie, le temps de loisirs ne représentait qu’un quart des heures de travail. En 1995, d’après ses calculs, le temps consacré aux loisirs au cours d’une vie était supérieur au temps de travail. Il a également prédit qu’en 2040, le temps de loisirs au cours d’une vie serait trois fois plus important que le temps de travail. Ses estimations sont représentées dans la Figure 3.21.

Nous ne pouvons pas savoir si les prédictions de Fogel surestiment le déclin du temps de travail, comme l’ont fait celles de Keynes. Cependant, il a certainement raison de dire que l’une des grandes évolutions apportées par la révolution technologique est une réduction drastique du rôle que le travail joue dans la vie d’une personne moyenne.


  Exercice 3.9 Rareté et choix

  
    	Est-ce que nos modèles de rareté et de choix offrent une explication plausible des tendances observées dans les heures travaillées au cours du 20e siècle ?

    	Quels autres facteurs, absents du modèle, pourraient être importants pour expliquer ce qui s’est produit ?

    	Rappelez-vous la prédiction de Keynes selon laquelle les heures de travail chuteraient à 15 heures par semaine après 1930. Pourquoi pensez-vous que sa prédiction ne s’est pas réalisée ? Est-ce que les préférences des individus ont changé ? Le modèle se concentre sur le nombre d’heures que les travailleurs choisiraient. Pensez-vous qu’aujourd’hui de nombreux employés travaillent plus d’heures qu’ils ne le souhaiteraient ?

    	Dans son essai, Keynes écrivait que les individus ont deux types de besoins ou de souhaits économiques : des besoins absolus qui ne dépendent pas de la situation de ce qui les entoure et des besoins relatifs qu’il appelait « le désir de supériorité ». La course à toujours vouloir imiter les voisins capture une idée similaire selon laquelle nos préférences pourraient être affectées par l’observation de la consommation des autres. Est-ce que le concept des biens relatifs pourrait contribuer à expliquer l’erreur de prédiction de Keynes s’agissant des heures de travail ?
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3.10 Expliquer nos heures de travail : différences entre pays

La Figure 3.2 montrait que dans les pays où les revenus (mesurés par le PIB par tête) sont plus élevés, les travailleurs tendent à avoir plus de temps libre, mais également qu’il existe d’importantes différences en termes d’heures annuelles de temps libre entre des pays ayant des niveaux de revenus similaires. Pour analyser ces différences à l’aide de notre modèle, il nous faut une autre mesure du revenu qui corresponde plus précisément aux revenus du travail. Le tableau de la Figure 3.22 indique les heures de travail de cinq pays, ainsi que le revenu disponible d’un employé moyen (calculé à partir des impôts et des transferts associés à un individu célibataire sans enfant).

À partir de ces chiffres, nous avons calculé le temps libre annuel et le salaire moyen (en divisant le revenu annuel par le nombre d’heures travaillées annuellement). Enfin, le temps libre et la consommation par jour sont obtenus en divisant le temps libre et les revenus annuels par 365.





    
    	Pays
    	Nombre moyen d'heures travaillées par employé et par an
    	Revenu disponible moyen annuel (célibataire, sans enfant)
    	Temps libre moyen par an
    	Salaire (revenu disponible par heure travaillée)
    	Temps libre par jour
    	Consommation par jour
    

    
    	États-Unis
    	1 789
    	36 737
    	6 971
    	20,54
    	19,10
    	100,65
    

    
    	Corée du Sud
    	2 163
    	39 686
    	6 597
    	18,35
    	18,07
    	108,73
    

    
    	Pays-Bas
    	1 383
    	40 171
    	7 377
    	29,05
    	20,21
    	110,06
  

  
    	Turquie
    	1 855
    	17 118
    	6 905
    	9,23
    	18,92
    	46,90
  

  
    	Mexique
    	2 226
    	11 046
    	6 534
    	4,96
    	17,90
    	30,26
  





Temps libre et consommation quotidienne pour différents pays (2013)



Figure 3.22 
Temps libre et consommation quotidienne pour différents pays (2013).






OECD. Average annual hours actually worked per worker. Consulté en juin 2016. Le revenu net après impôts est exprimé en $ en appliquant un taux de change à parité de pouvoir d’achat.






La Figure 3.23 montre comment nous pourrions combiner ces données au modèle de la Section 3.7, afin de comprendre les différences entre pays. À partir des données de la Figure 3.22, nous avons représenté la consommation quotidienne et le temps libre pour un travailleur représentatif de chaque pays, ainsi que la contrainte budgétaire correspondante construite, comme précédemment, en utilisant une droite passant par le point de coordonnées (24,0), dont la pente est égale au salaire. Nous n’avons pas d’information sur les préférences des travailleurs de chaque pays, et nous ne savons pas si les combinaisons du graphique peuvent être interprétées comme des choix effectués par les travailleurs. Si nous supposons toutefois que ces combinaisons reflètent les choix des travailleurs, nous pouvons considérer que les données constituent des indications sur les préférences des travailleurs dans chaque pays.

La Figure 3.23 indique que le temps libre moyen au Mexique et en Corée du Sud est quasiment identique, bien que le salaire soit bien plus élevé en Corée du Sud qu’au Mexique. Les Coréens, les Américains et les Néerlandais ont presque autant à dépenser quotidiennement, mais les Coréens s’octroient trois heures de temps libre en moins. Est-il possible que les Coréens aient les mêmes préférences que les Américains, de sorte que si le salaire augmentait en Corée du Sud, ils feraient le même choix ? Cela semble improbable : l’effet de substitution les pousserait à consommer davantage de biens et à avoir moins de temps libre, et il est improbable que l’effet de revenu d’une hausse du salaire les pousse à consommer moins de biens. Beaucoup plus plausible est donc l’hypothèse selon laquelle les Coréens et les Américains ont (en moyenne) des préférences différentes. Suivez les étapes de la Figure 3.23 pour visualiser quelles courbes d’indifférence hypothétiques pourraient expliquer les différences entre pays. Remarquez que les courbes d’indifférence pour les États-Unis et la Corée du Sud se croisent. Cela signifie que les Coréens et les Américains doivent avoir des préférences différentes.
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Utilisation du modèle pour expliquer les différences de temps libre et de consommation par jour entre pays (2013)



Figure 3.23 
Utilisation du modèle pour expliquer les différences de temps libre et de consommation par jour entre pays (2013).






OECD. Average annual hours actually worked per worker. Consulté en juin 2016. Le revenu net après impôts est exprimé en $ en appliquant un taux de change à parité de pouvoir d’achat.









            [image: Différences entre les pays : Utilisation du modèle pour expliquer les différences de temps libre et de consommation par jour entre pays (2013). ]



Différences entre les pays



Nous pouvons utiliser notre modèle et les données de la Figure 3.22 pour comprendre les différences entre les pays. Les droites continues montrent les ensembles des possibles de temps libre et de biens pour les cinq pays de la Figure 3.22.






OECD. Average annual hours actually worked per worker. Consulté en juin 2016. Le revenu net après impôts est exprimé en $ en appliquant un taux de change à parité de pouvoir d’achat.









            [image: Courbes d’indifférence des travailleurs : Ces courbes d’indifférence pourraient expliquer la différence observée entre les pays. Note : elles ne s’appuient pas sur des données ; nous avons dessiné des courbes d’indifférence plausibles. ]



Courbes d’indifférence des travailleurs



Utilisation du modèle pour expliquer le temps libre et la consommation quotidienne de différents pays (2013).






OECD. Average annual hours actually worked per worker. Consulté en juin 2016. Le revenu net après impôts est exprimé en $ en appliquant un taux de change à parité de pouvoir d’achat.









            [image: Les États-Unis et la Corée du Sud : Utilisation du modèle pour expliquer le temps libre et la consommation quotidienne de différents pays (2013). ]



Les États-Unis et la Corée du Sud



Le point Q est à l’intersection des courbes d’indifférence des États-Unis et de la Corée du Sud. En ce point, les Américains sont désireux de renoncer à plus d’unités de biens quotidiens pour une heure de temps libre que les Coréens.






OECD. Average annual hours actually worked per worker. Consulté en juin 2016. Le revenu net après impôts est exprimé en $ en appliquant un taux de change à parité de pouvoir d’achat.








Le point Q dans la dernière étape de la figure est le point d’intersection des courbes d’indifférence coréenne et américaine. En ce point, la courbe d’indifférence des États-Unis est plus pentue que celle de la Corée du Sud. Cela signifie que l’Américain moyen est prêt à renoncer à plus d’unités quotidiennes de biens pour une heure de temps libre (il s’agit du TMS) que le Coréen moyen, ce qui est cohérent avec l’idée qui veut que les Coréens fournissent des efforts exceptionnellement élevés dans leur travail. Cela montre qu’il peut être important de prendre en compte les différences de préférences entre pays ou entre individus.


  Exercice 3.10 Préférences et culture

  Supposez que les points représentés sur la Figure 3.23 reflètent les choix de temps libre et de consommation faits par les travailleurs dans ces cinq pays conformément à notre modèle.

  
    	Est-il possible que les gens en Turquie et aux États-Unis aient les mêmes préférences ? Le cas échéant, comment une hausse de salaire en Turquie affecte la consommation et le temps libre ? Qu’est-ce que cela implique pour les effets de revenu et de substitution ?

    	Supposez que les gens en Turquie et en Corée du Sud aient les mêmes préférences. Le cas échéant, que pouvez-vous dire à propos des effets de revenu et de substitution d’une hausse des salaires ?

    	Si les salaires augmentaient en Corée du Sud, vous attendriez-vous à ce que la consommation soit plus élevée ou plus faible qu’aux Pays-Bas ? Pourquoi ?

  




  Exercice 3.11 Différences de temps de travail entre les pays et dans le temps

  La figure ci-dessous illustre l’évolution des heures de travail dans de nombreux pays au cours du 20e siècle (le Royaume-Uni est dans les deux graphiques pour faciliter la comparaison) :

  


            [image: Heures de travail au cours du 20e siècle ]
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    	Comment décririez-vous les évolutions ?

    	En quoi les pays du groupe A sont-ils différents de ceux du groupe B ?

    	D’après vous, comment expliquer que la diminution des heures de travail ait été plus importante dans certains pays que dans d’autres ?

    	D’après vous, pourquoi, dans la plupart des pays, la diminution des heures de travail a-t-elle été plus rapide au cours de la première moitié du siècle ?

    	Dans les années récentes, y a-t-il eu des pays où les heures de travail ont augmenté ? D’après vous, pourquoi ?

  



3.11 Conclusion

Nous avons utilisé un modèle de prise de décision en situation de rareté pour analyser les choix des heures de travail, et comprendre pourquoi les heures de travail ont baissé au cours du 20e siècle. Les préférences des individus en matière de biens et de temps libre sont décrites par des courbes d’indifférence, et leur fonction de production (ou contrainte budgétaire) détermine leur ensemble des possibles. Le choix qui maximise l’utilité est un point sur la frontière des possibles où le taux marginal de substitution (TMS) entre les biens et le temps libre est égal au taux marginal de transformation (TMT).

Une augmentation de la productivité ou des salaires altère le TMT, et augmente le coût d’opportunité du temps libre. Cela offre une incitation à travailler de plus longues heures (effet de substitution). Mais un revenu plus élevé augmente la valeur du temps libre (effet de revenu). Le changement total dans les heures travaillées dépend de la taille relative de ces effets.


  Concepts introduits dans l’Unité 3

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Problème de choix sous contrainte

    	Rareté

    	Coût d’opportunité

    	Productivité marginale

    	Courbe d’indifférence

    	Taux marginal de substitution (TMS)

    	Taux marginal de transformation (TMT)

    	Ensemble des possibles

    	Contrainte budgétaire

    	Effet de revenu

    	Effet de substitution
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Leibniz 11.8.1 Bulles de prix

Des bulles peuvent apparaître sur les marchés financiers parce que la demande dépend, en partie, des attentes des prix auxquels les actifs financiers pourront être revendus dans le futur. Dans ce Leibniz nous développons un modèle mathématique simple du marché des actions de la Flying Car Corporation qui nous montrera comment les croyances sur les prix futurs peuvent amplifier les chocs et entraîner une bulle dans laquelle les prix augmentent à un taux de plus en plus élevé.

Supposez qu’il y ait un marché concurrentiel pour les actions émises par la Flying Car Corporation et que le temps soit divisé en semaines. Dans la semaine 
, la demande pour les actions dépend de leur prix courant 
 et de la variation 
 du prix qui est attendu dans un avenir proche. Nous supposons que, pour un 
 donné, la quantité demandée est une fonction décroissante de 
, pour les raisons habituelles. Nous supposons aussi que, étant donné 
, la quantité demandée est une fonction croissante de 
 : plus l’on s’attend à ce que les prix augmentent, plus les spéculateurs veulent acheter des actions avec l’objectif de réaliser une vente profitable dans le futur.

Pour garder un modèle simple, nous supposons que les fonctions de demande et d’offre sont linéaires :



où 
 sont des constantes et où 
, 
 et 
 (le paramètre de spéculation) sont positives. Un graphique d’offre et de demande, comme la Figure 11.15 du texte (reproduite ci-dessous en tant que Figure 1), montre différentes courbes de demande pour chaque valeur de 
 ; une hausse de 
 déplace la courbe de demande vers la droite.




            [image: L’apparition d’une bulle sur les actions de la FCC. ]



Figure 1 
L’apparition d’une bulle sur les actions de la FCC.






Supposez que chaque semaine, le marché égalise offre et demande : 
 pour tout 
 Alors le prix en semaine 
 est déterminé par l’équation d’égalisation de l’offre et de la demande :



pour tout 
, et nous pouvons trouver 
 en fonction de 
 :




	valeur fondamentale d’une action
	Le prix d’une action basé sur les revenus futurs anticipés et le niveau de risque.



Remarquez que 
 correspond à ce que serait le prix chaque semaine si l’on s’attendait à ce qu’il reste constant. On peut considérer que 
 est la valeur fondamentale d’une action.

Pour déterminer ce qui va arriver au prix dans le temps, il faut faire des hypothèses sur les prévisions du marché. Regardons ce qui arrive lorsque les prévisions sont aussi précises que possible à partir de la semaine 
 : c’est-à-dire que les participants du marché sont capables de correctement prévoir les variations de prix. Alors :



pour 
 et ainsi de suite. En remplaçant 
 par cette expression dans l’équation précédente, on trouve que :



En réarrangeant,



C’est la courbe de dynamique des prix (CDP) dont nous avons parlé dans le texte. Elle décrit comment les prix évoluent dans le temps. Si nous commençons à la période 0 avec le prix égal à la valeur fondamentale, 
, et qu’aucun choc n’a lieu, alors le prix restera à 
 à la période 1, à la période 2 et à toutes les périodes suivantes.

Cependant, puisque 
 (ce qui résulte des hypothèses selon lesquelles les courbes de demande sont décroissantes (
), les courbes d’offre sont croissantes (
) et la spéculation existe ((
), ainsi que de notre modèle sur les attentes), cet équilibre est instable.

Si un choc a lieu, modifiant temporairement le prix à la période 1 de sorte que 
, alors le prix augmentera à nouveau à la période 2 : la CDP nous dit que 
 sera plus éloigné de la valeur fondamentale que 
. À la période suivante, il sera encore plus élevé.

C’est la situation illustrée dans la Figure 11.18 du texte principal, reproduite ci-dessous et nommée Figure 2. Dans le graphique, le marché est à l’équilibre à la période 0 (
). La CDP, qui montre la relation entre 
 et 
, est représentée dans la partie de droite. La CDP croise la première bissectrice à 
. Puisque 
, la CDP est plus pentue que la première bissectrice, et après qu’un choc ait déplacé le marché de son équilibre à la période 1, le prix augmente de plus en plus à chaque période.




            [image: Un équilibre instable. ]



Figure 2 
Un équilibre instable.






Vous pouvez voir sur la Figure 2 que non seulement le prix s’éloigne de plus en plus de l’équilibre, mais qu’en plus il se déplace à une vitesse croissante. C’est-à-dire que la variation de prix à chaque période est plus forte que la variation à la période précédente. Pour montrer que notre modèle mathématique prédit cela, nous pouvons réécrire l’équation ci-dessus pour obtenir :



et donc aussi



Il découle de 
 , 
 et de l’équation ci-dessus que :



De nouveau, puisque 
, nous pouvons en déduire que la variation de prix augmente à chaque période : c’est-à-dire que le prix augmente à un taux croissant.

C’est l’exemple classique d’une bulle : le prix augmente sans limite parce qu’on s’attend à ce qu’il augmente, et il continuera à augmenter tant que les attentes seront correctes. De manière similaire, si 
, le prix diminue de façon continue et de plus en plus vite. Dans ce cas le modèle prédit qu’il finira par devenir négatif, ce qui n’arrive pas en général. Il est cependant possible de construire des versions non-linéaires de ce modèle dans lesquelles le prix reste toujours positif, diminuant de plus en plus mais n’atteignant jamais zéro.

Pour beaucoup de marchés d’actifs, la fonction d’offre ci-dessus est trop simple pour être réaliste. Par exemple, on peut considérer que la demande immobilière dépend du prix des maisons et du taux de rotation attendu (ces deux facteurs, en plus du taux d’intérêt, déterminent le coût des logements locatifs), tandis que l’offre de nouveaux logements dépend du prix courant. Soit 
 le stock d’immobilier en semaine 
. La fonction d’offre ci-dessus doit alors être remplacée par quelque chose comme :



où 
 est le taux de dépréciation (
). Les mathématiques deviennent alors beaucoup plus compliquées, mais la conclusion reste essentiellement la même. Pour chaque valeur de 
, il y a exactement un prix initial, 
, qui a pour propriété que si 
 alors 
 reste limité pour tout 
. Autrement, 
 explose ou s’effondre.

Pour en savoir plus : Section 5.1 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Unité 1 La révolution capitaliste

Thèmes et unités thématiques
	                        17: Histoire, instabilité et croissance            
	                        18: Économie mondiale            
	                        19: Inégalités            
	                        20: Environnement            
	                        21: Innovation            
	                        22: Politique et politiques publiques            



    17    18    19    21

Comment le capitalisme a révolutionné notre mode de vie, et comment les sciences économiques essayent de comprendre ce phénomène et les autres systèmes économiques.


  	Depuis le 18e siècle, l’amélioration du niveau de vie moyen est devenue une caractéristique permanente de la vie économique dans de nombreux pays.

  	Ce phénomène fut associé à l’émergence d’un nouveau système économique appelé « capitalisme », dans lequel la propriété privée, les marchés et les entreprises jouent un rôle majeur.

  	Dans le cadre de cette nouvelle organisation de l’économie, les avancées technologiques et la spécialisation des produits et des tâches ont augmenté la quantité qui pouvait être produite au cours d’une journée de travail.

  	Ce processus, que nous appelons la « révolution capitaliste », s’est accompagné de menaces croissantes sur l’environnement et par des inégalités économiques sans précédent à l’échelle mondiale.

  	Les sciences économiques étudient comment les individus interagissent entre eux et avec l’environnement afin de produire leurs moyens de subsistance.



Au 14e siècle, l’érudit marocain Ibn Battûta (voir l’encadré) décrivit la région indienne du Bengale comme « un pays de grande taille où le riz est très abondant. Je n’ai, en effet, jamais vu une région du monde recelant une telle abondance de provisions ».

Ibn Battûta (1304–1368) était un voyageur et marchand marocain. Ses voyages, qui se sont poursuivis durant trente ans, le conduisirent en Afrique du Nord et de l’Ouest, en Europe de l’Est, au Moyen-Orient, en Asie du Sud et centrale et en Chine.

Il avait pourtant parcouru une grande partie du monde, voyageant à travers la Chine, l’Afrique de l’Ouest, le Moyen-Orient et l’Europe. Trois siècles plus tard, le même sentiment fut exprimé par le diamantaire français du 17e siècle Jean-Baptiste Tavernier, qui écrivit à propos de ce pays :


  Même dans les plus petits villages, on peut se procurer en abondance du riz, de la farine, du beurre, du lait, des haricots et autres légumes, du sucre, des confiseries, sous forme de poudre et de liquide.1



À l’époque des voyages d’Ibn Battûta, l’Inde n’était pas plus riche que les autres parties du monde. Mais elle n’était pas non plus plus pauvre. Un observateur à cette époque aurait remarqué que les gens, en moyenne, étaient mieux lotis en Italie, en Chine et en Angleterre qu’au Japon ou en Inde. Mais les grandes différences entre les riches et les pauvres, que le voyageur aurait remarquées partout où il se serait rendu, sautaient bien plus aux yeux que les différences entre les régions. Riches et pauvres portaient souvent des titres distincts : dans certains lieux, ils étaient seigneurs féodaux et serfs, dans d’autres, majestés et sujets, propriétaires d’esclaves et esclaves, ou marchands et commis. À l’époque, comme aujourd’hui, vos perspectives futures dépendaient de la position économique de vos parents et de votre genre. À la différence d’aujourd’hui, au 14e siècle, la partie du monde où vous étiez né(e) importait beaucoup moins.

Revenons à aujourd’hui. Les Indiens sont bien mieux lotis maintenant qu’ils ne l’étaient il y a sept siècles en termes d’accès à la nourriture, aux soins médicaux, au logement et aux biens de première nécessité. Cependant, au regard des critères internationaux, la plupart des Indiens demeurent pauvres.

La Figure 1.1a illustre cette évolution. Pour comparer les niveaux de vie de chaque pays, nous utilisons une mesure appelée « PIB par tête ». Les gens obtiennent leurs revenus en produisant et vendant des biens et services. Le PIB (produit intérieur brut) est la valeur totale de tout ce qui est produit au cours d’une période donnée comme une année, de sorte que le PIB par tête correspond ici au revenu annuel moyen. Dans la Figure 1.1a, la hauteur de chaque courbe est une estimation du revenu moyen à la date indiquée sur l’axe des abscisses.




            [image: La crosse de hockey de l’Histoire : Produit intérieur brut par tête dans cinq pays (1000–2015) ]



La crosse de hockey de l’Histoire



Figure 1.1a 
La crosse de hockey de l’Histoire : produit intérieur brut par tête dans cinq pays (1000–2015).
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Selon cette mesure, les habitants du Royaume-Uni sont en moyenne six fois plus riches que les Indiens. Les Japonais sont aussi riches que les Britanniques, comme ils l’étaient déjà au 14e siècle. En revanche, les Américains sont désormais mieux lotis que les Japonais, et les Norvégiens le sont encore davantage.

Nous pouvons tracer le graphique de la Figure 1.1a grâce au travail d’Angus Maddison qui a consacré sa carrière à rechercher les maigres données disponibles pour faire des comparaisons utiles entre les modes de vie des individus sur plus de 1 000 ans (son travail se poursuit au sein du Maddison Project). Dans ce cours, vous verrez que ce type de données portant sur diverses régions du monde et leurs habitants constituent le point de départ de toute analyse économique. Dans notre vidéo, les économistes James Heckman et Thomas Piketty expliquent combien la collecte de données est essentielle pour mener leurs travaux sur les inégalités et les politiques publiques visant à les réduire.


    
        

        
    

    
        Thomas Piketty et James Heckman expliquent pourquoi les données sont essentielles à leurs travaux
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1.1 Inégalités de revenus

Il y a 1 000 ans, le monde était plat, économiquement parlant. Il y avait des différences de revenus entre les régions du monde ; néanmoins, comme vous pouvez le constater sur la Figure 1.1a, les différences étaient petites relativement à ce qui suivra.

Quand on regarde les revenus aujourd’hui, personne ne pense que le monde est plat.

La Figure 1.2 montre la distribution des revenus entre et au sein des pays. Les pays sont ordonnés selon leur PIB par tête, du plus pauvre à gauche du graphique (Libéria), au plus riche sur la droite (Singapour). La largeur des barres de chaque pays représente sa population.

Pour chaque pays, il y a dix barres, qui correspondent aux dix déciles de revenu. La hauteur de chaque barre représente le revenu moyen de 10 % de la population, allant des 10 % les plus pauvres au premier plan sur le graphique aux 10 % les plus riches à l’arrière-plan, mesuré en dollars américains de 2005. Notez que cela ne veut pas dire « les 10 % les plus riches des personnes recevant des revenus ». Il s’agit des 10 % les plus riches de la population, où chaque personne dans un ménage, incluant les enfants, est supposée recevoir une part égale du revenu du ménage.

Les « gratte-ciel » (les barres les plus élevées) à l’arrière-plan sur la droite de la figure représentent le revenu des 10 % les plus riches dans les pays les plus riches. Le gratte-ciel le plus élevé correspond aux 10 % les plus riches à Singapour. En 2014, ce groupe particulier avait un revenu par tête de plus de 67 000 $. La Norvège, le deuxième pays au monde en termes de PIB par tête, n’a pas de gratte-ciel particulièrement élevé (le pays est caché entre les gratte-ciel de Singapour et ceux du troisième pays le plus riche, les États-Unis), car le revenu est réparti de manière plus égalitaire en Norvège par rapport aux autre pays riches.

L’analyse de la Figure 1.2 montre comment la distribution des revenus a changé depuis 1980.





            [image: Distribution du revenu mondial en 2014 : Les pays sont rangés par PIB par tête, de la gauche vers la droite. Pour chaque pays, les hauteurs des barres montrent le revenu moyen des déciles de la population, des 10 % les plus pauvres au premier plan au 10 % les plus riches à l’arrière-plan. La largeur de la barre correspond à la population du pays. ]
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Distribution du revenu mondial en 2014



Figure 1.2 
Les pays sont rangés par PIB par tête, de la gauche vers la droite. Pour chaque pays, les hauteurs des barres montrent le revenu moyen des déciles de la population, des 10 % les plus pauvres au premier plan au 10 % les plus riches à l’arrière-plan. La largeur de la barre correspond à la population du pays.






GCIP 2015. Global Consumption and Income Project. Bob Sutcliffe a conçu la représentation des inégalités mondiales dans la Figure 1.2. Une première version a été publiée dans : Robert B. Sutcliffe. 2001. 100 Ways of Seeing an Unequal World. London: Zed Books. Consultez la version plus large de ce graphique et le graphique interactif sur le site Internet Globalinc.









            [image: Le plus riche et le plus pauvre : À Singapour, le pays le plus riche situé le plus à droite sur le graphique, les revenus moyens des 10 % les plus riches et des 10 % les plus pauvres sont de 67 436 $ et 3 652 $, respectivement. Au Libéria, le pays le plus à gauche sur le graphique, les revenus correspondants sont 994 $ et 17 $. ]



Le plus riche et le plus pauvre



À Singapour, le pays le plus riche situé le plus à droite sur le graphique, les revenus moyens des 10 % les plus riches et des 10 % les plus pauvres sont de 67 436 $ et 3 652 $, respectivement. Au Libéria, le pays le plus à gauche sur le graphique, les revenus correspondants sont 994 $ et 17 $.






GCIP 2015. Global Consumption and Income Project. Bob Sutcliffe a conçu la représentation des inégalités mondiales dans la Figure 1.2. Une première version a été publiée dans : Robert B. Sutcliffe. 2001. 100 Ways of Seeing an Unequal World. London: Zed Books. Consultez la version plus large de ce graphique et le graphique interactif sur le site Internet Globalinc.









            [image: « Gratte-ciel » : Les barres en forme de gratte-ciel à l’arrière-plan sur le graphique correspondent aux 10 % les plus riches dans quelques-uns des pays les plus riches. ]



« Gratte-ciel »



Les barres en forme de gratte-ciel à l’arrière-plan sur le graphique correspondent aux 10 % les plus riches dans quelques-uns des pays les plus riches.






GCIP 2015. Global Consumption and Income Project. Bob Sutcliffe a conçu la représentation des inégalités mondiales dans la Figure 1.2. Une première version a été publiée dans : Robert B. Sutcliffe. 2001. 100 Ways of Seeing an Unequal World. London: Zed Books. Consultez la version plus large de ce graphique et le graphique interactif sur le site Internet Globalinc.









            [image: Distribution du revenu mondial en 1980 : En 1980, le classement des pays par PIB était différent. Les pays les plus pauvres, coloriés en rouge foncé, étaient le Lesotho et la Chine. Les plus riches (vert foncé) étaient la Suisse, la Finlande et ensuite les États-Unis. À cette période, les « gratte-ciel » n’étaient pas si élevés : les écarts entre les 10 % les plus riches et le reste de la population d’un pays n’étaient pas si prononcés. ]



Distribution du revenu mondial en 1980



En 1980, le classement des pays par PIB était différent. Les pays les plus pauvres, coloriés en rouge foncé, étaient le Lesotho et la Chine. Les plus riches (vert foncé) étaient la Suisse, la Finlande et ensuite les États-Unis. À cette période, les « gratte-ciel » n’étaient pas si élevés : les écarts entre les 10 % les plus riches et le reste de la population d’un pays n’étaient pas si prononcés.






GCIP 2015. Global Consumption and Income Project. Bob Sutcliffe a conçu la représentation des inégalités mondiales dans la Figure 1.2. Une première version a été publiée dans : Robert B Sutcliffe. 2001. 100 Ways of Seeing an Unequal World. London: Zed Books. Consultez la version plus large de ce graphique et le graphique interactif sur le site Internet Globalinc.









            [image: Distribution du revenu mondial en 1990 : Vous pouvez voir grâce aux couleurs que certains pays ont changé leur classement entre 1980 et 1990. La Chine (rouge foncé) est maintenant plus riche ; l’Ouganda, également en rouge, figure au milieu de la distribution parmi les pays coloriés en jaune. Quelques « gratte-ciel » plus élevés ont fait leur apparition : les inégalités ont augmenté dans de nombreux pays dans les années 1980. ]



Distribution du revenu mondial en 1990



Vous pouvez voir grâce aux couleurs que certains pays ont changé leur classement entre 1980 et 1990. La Chine (rouge foncé) est maintenant plus riche ; l’Ouganda, également en rouge, figure au milieu de la distribution parmi les pays coloriés en jaune. Quelques « gratte-ciel » plus élevés ont fait leur apparition : les inégalités ont augmenté dans de nombreux pays dans les années 1980.






GCIP 2015. Global Consumption and Income Project. Bob Sutcliffe a conçu la représentation des inégalités mondiales dans la Figure 1.2. Une première version a été publiée dans : Robert B Sutcliffe. 2001. 100 Ways of Seeing an Unequal World. London: Zed Books. Consultez la version plus large de ce graphique et le graphique interactif sur le site Internet Globalinc.









            [image: Distribution du revenu mondial en 2014 : En 2014, de nombreux pays ont changé de classement. La Chine a cru rapidement depuis 1990. Néanmoins, les pays qui étaient les plus riches en 1980 (vert foncé) sont toujours en tête en 2014. ]



Distribution du revenu mondial en 2014



En 2014, de nombreux pays ont changé de classement. La Chine a crû rapidement depuis 1990. Néanmoins, les pays qui étaient les plus riches en 1980 (vert foncé) sont toujours en tête en 2014.






GCIP 2015. Global Consumption and Income Project. Bob Sutcliffe a conçu la représentation des inégalités mondiales dans la Figure 1.2. Une première version a été publiée dans : Robert B Sutcliffe. 2001. 100 Ways of Seeing an Unequal World. London: Zed Books. Consultez la version plus large de ce graphique et le graphique interactif sur le site Internet Globalinc.









            [image: Les inégalités au sein des pays ont augmenté : Les distributions du revenu sont devenues plus inégales dans de nombreux pays plus riches : quelques « gratte-ciel » très élevés sont apparus. Dans les pays à revenu intermédiaire, aussi, il y a une hausse marquée des revenus en arrière-plan : les revenus des 10 % les plus riches sont maintenant élevés comparativement au reste de la population. ]



Les inégalités au sein des pays ont augmenté



Les distributions du revenu sont devenues plus inégales dans de nombreux pays plus riches : quelques « gratte-ciel » très élevés sont apparus. Dans les pays à revenu intermédiaire, aussi, il y a une hausse marquée des revenus en arrière-plan : les revenus des 10 % les plus riches sont maintenant élevés comparativement au reste de la population.






GCIP 2015. Global Consumption and Income Project. Bob Sutcliffe a conçu la représentation des inégalités mondiales dans la Figure 1.2. Une première version a été publiée dans : Robert B Sutcliffe. 2001. 100 Ways of Seeing an Unequal World. London: Zed Books. Consultez la version plus large de ce graphique et le graphique interactif sur le site Internet Globalinc.








Le ratio riches/pauvres utilisé ici est similaire à une mesure de l’inégalité couramment utilisée, appelée le ratio 90/10. Le ratio 90/10 est défini comme le rapport entre les revenus des deux individus situés aux quatre-vingt-dixième et dixième centiles. Ici nous prenons plutôt le rapport entre le revenu moyen du dixième décile (les ‘riches’) et celui du premier décile (les ‘pauvres’). Le dixième décile est composé de toutes les personnes ayant un revenu supérieur à celui de la personne située au quatre-vingt-dixième centile, sa moyenne est donc supérieure au revenu de cette personne. Le premier décile est composé de toutes les personnes dont le revenu est inférieur à celui de la personne située au dixième centile, et sa moyenne sera donc inférieure au revenu de cette personne. Par conséquent, notre ratio riches/pauvres sera plus élevé que le ratio 90/10 pour un même pays.

Deux choses ressortent clairement de la distribution de 2014. Premièrement, dans chaque pays, les riches ont beaucoup plus que les pauvres. Nous pouvons utiliser le rapport entre les niveaux des extrémités comme une mesure de l’inégalité dans un pays. Nous l’appellerons le « ratio riches/pauvres », pour des raisons évidentes. Même dans un pays relativement égalitaire comme la Norvège, le ratio riches/pauvres est de 5,4 ; aux États-Unis, il est de 16 et au Botswana dans le sud du continent africain, il est de 145. L’inégalité au sein des pays les plus pauvres est difficile à voir sur le graphique, mais elle est bien réelle : le ratio riches/pauvres est de 22 au Nigeria et de 20 en Inde.

La seconde chose qui saute aux yeux sur la Figure 1.2 est l’énorme écart de revenus entre les pays. Le niveau moyen des revenus en Norvège équivaut à 19 fois celui du Nigéria. Et les 10 % les plus pauvres en Norvège reçoivent près du double des revenus des 10 % les plus riches au Nigéria.

Imaginez le voyage d’Ibn Battûta dans les différentes régions du monde au 14e siècle et réfléchissez maintenant à quoi cela aurait ressemblé dans un graphique comme celui de la  Figure 1.2. Il aurait bien sûr remarqué, partout où il serait allé, des différences entre les groupes les plus pauvres et les plus riches dans la population de chaque région. Il aurait rapporté que les différences de revenus entre les pays du monde étaient relativement faibles en comparaison.




            [image: Les pays qui ont décollé économiquement avant 1900 (Figure 1.1a) sont dans la partie « gratte-ciel » de la Figure 1.2. ]



Les pays qui ont décollé économiquement avant 1900 (Figure 1.1a) sont dans la partie « gratte-ciel » de la Figure 1.2.






Les différences considérables de revenus entre les pays dans le monde aujourd’hui nous ramènent à la Figure 1.1a, grâce à laquelle nous commençons à comprendre leur origine. Les pays qui ont décollé économiquement avant 1900 (Royaume-Uni, Japon, Italie) sont maintenant riches. Comme d’autres pays leur ressemblant, ils sont dans la partie « gratte-ciel » du graphique. Les pays qui ont décollé seulement récemment, ou pas encore, sont dans la partie du graphique avec des barres très peu élevées.


  Exercice 1.1 Inégalités au 14e siècle

  Selon vous, à quoi aurait ressemblé une figure à « gratte-ciel » comme la Figure 1.2 à l’époque d’Ibn Battûta (début-milieu du 14e siècle) ?

  Exercice 1.2 Travailler avec des données sur les revenus

  Vous pouvez voir le graphique interactif et télécharger les données que nous avons utilisées pour créer la Figure 1.2. Choisissez cinq pays qui vous intéressent.

  
    	Pour chacun, calculez le ratio 90/10 en 1980, 1990 et 2014.

    	Décrivez les différences entre les pays et les évolutions au cours du temps que vous observez.

    	Qu’est-ce qui peut expliquer ces différences ?

  



1.2 Mesurer les revenus et le niveau de vie


	produit intérieur brut (PIB)
	Une mesure de la valeur marchande de la production de biens et services finaux dans l’économie au cours d’une période donnée. La production de biens intermédiaires qui sont des intrants de la production finale est exclue pour éviter un double comptage.



L’estimation du niveau de vie que nous avons utilisée dans la Figure 1.1a (PIB par tête) repose sur une mesure de l’ensemble des biens et services produits dans un pays (appelée produit intérieur brut ou PIB), qui est ensuite divisée par la population du pays.

Une mesure de la valeur marchande de la production de biens et services finaux dans l’économie au cours d’une période donnée. La production de biens intermédiaires qui sont des intrants de la production finale est exclue pour éviter un double comptage. L’économiste Diane Coyle explique que le PIB « recense tout, des clous aux brosses à dents, en passant par les tracteurs, les chaussures, les coupes de cheveux, les services de conseil de gestion, le nettoyage des rues, les cours de yoga, les assiettes, les sparadraps, les livres et les millions d’autres biens et services produits au sein de l’économie ».2


  Écoutez Diane Coyle parler des avantages et limites de la mesure du PIB.



Additionner ces millions de services et produits nécessite de trouver un étalon commun permettant de comparer, par exemple, la valeur d’une heure de yoga à celle d’une brosse à dents. Le défi des économistes est double : d’abord sélectionner ce qui doit être inclus, puis assigner une valeur à chacun de ces éléments. En pratique, la manière la plus simple de le faire est d’utiliser leur prix. Et quand cela est fait, la valeur du PIB correspond au revenu total de chaque individu dans le pays.

La division du PIB par la population nous donne le PIB par tête – le revenu moyen des habitants dans un pays. Néanmoins, est-ce la bonne manière de mesurer leur niveau de vie ou bien-être ?

Revenu disponible


	revenu disponible
	Le revenu disponible après paiement des impôts et réception des transferts de l’État.



Le PIB par tête mesure le revenu moyen, mais il diffère de ce que nous appelons le revenu disponible d’un individu type.

Le revenu disponible correspond à la somme des salaires, des profits, des rentes, des intérêts et des revenus de transfert versés par l’État (comme les allocations chômage ou les pensions d’invalidité) ou d’autres individus (cadeaux, par exemple) qui sont reçus au cours d’une période donnée (une année, par exemple), moins les sommes versées à des tiers (ce qui inclut les impôts payés à l’État). Le revenu disponible peut être considéré comme une bonne mesure du niveau de vie, puisqu’il correspond à la quantité maximale de nourriture, de logement, de vêtements et d’autres biens et services qu’une personne peut acheter sans avoir à emprunter, c’est-à-dire sans s’endetter ou sans vendre ses biens.

Est-ce que notre revenu disponible est une bonne mesure de notre bien-être ?

Le revenu a une influence majeure sur le bien-être, car il nous permet d’acheter les biens et services dont nous avons besoin ou que nous apprécions. Mais il ne suffit pas, car de nombreuses dimensions de notre bien-être ne sont pas liées à ce que nous pouvons acheter.3

Par exemple, le revenu disponible omet :


  	la qualité de notre environnement social et physique, telle que les amitiés et un air sain ;

  	la quantité de temps libre dont nous disposons pour nous détendre ou passer du temps avec des amis ou la famille ;

  	les biens et services que l’on n’achète pas, comme les soins de santé et l’éducation lorsqu’ils sont fournis par l’État ;

  	les biens et services qui sont produits au sein du ménage, comme les repas ou la garde des enfants (fournis principalement par les femmes).



Revenu disponible moyen et bien-être moyen

Quand nous appartenons à un groupe d’individus (une nation, par exemple), est-ce que le revenu disponible moyen est une bonne mesure du bien-être du groupe ? Considérez un groupe au sein duquel chacun dispose initialement d’un revenu mensuel disponible de 5 000 $. Imaginez que le revenu de tous les individus du groupe augmente, sans que les prix ne varient. Nous conclurions alors que le niveau moyen de bien-être de ce groupe a augmenté.

Considérez maintenant un autre cas. Dans un second groupe, le revenu disponible mensuel est de 10 000 $ pour la moitié des membres. L’autre moitié a seulement 500 $ à dépenser chaque mois. Le revenu moyen du second groupe (5 250 $) est plus élevé que celui du premier groupe (5 000 $ avant l’augmentation de revenu). Mais dirions-nous que son bien-être est plus élevé que celui du premier groupe, où chacun dispose de 5 000 $ par mois ? Le revenu additionnel dans le second groupe importera sans doute peu aux plus aisés, tandis que l’autre moitié pauvre aura ressenti la pauvreté comme une situation de grande précarité.

Le revenu absolu compte dans l’évaluation du bien-être, mais les travaux de recherche ont établi que les individus se soucient également de leur position relative dans la distribution des revenus. Ils rapportent un niveau de bien-être plus faible s’ils découvrent qu’ils ont un salaire inférieur à leurs pairs du groupe.

Puisque, d’une part, la distribution des revenus affecte le bien-être et que, d’autre part, le même revenu moyen peut être tiré de distributions de revenus très différentes entre les riches et les pauvres au sein d’un groupe, le revenu moyen peut refléter imparfaitement la situation d’un groupe d’individus par rapport à un autre.

La valeur des biens et services publics

Le PIB inclut les biens et les services fournis par l’État, comme l’éducation, l’armée et la justice. Ils concourent au bien-être, mais ne sont pas inclus dans le revenu disponible. À cet égard, le PIB par tête est une meilleure mesure du niveau de vie que le revenu disponible.

Mais la valeur des services fournis par l’État est difficile à évaluer, encore plus que la valeur de services comme les coupes de cheveux et les leçons de yoga. Pour les biens et services achetés par les individus, leur prix est considéré comme une mesure approximative de leur valeur (si vous estimiez que la valeur d’une coupe de cheveux était inférieure à son prix, vous vous seriez simplement laissé(e) pousser les cheveux). Mais les biens et services produits par l’État, eux, ne sont généralement pas vendus, et la seule mesure disponible de leur valeur est leur coût de production.

Les différences entre ce que nous entendons par bien-être, d’une part, et ce que le PIB par tête mesure, d’autre part, devraient nous inciter à nous montrer prudent quant à l’usage du PIB par tête pour mesurer la qualité des conditions de vie des individus.4

Mais quand les changements dans le temps ou les écarts entre pays pour cet indicateur sont aussi importants que ceux de la Figure 1.1a (et des Figures 1.1b, 1.8 et 1.9 qui apparaîtront plus tard cette unité), il est opportun de penser que le PIB par tête nous renseigne sur les différences en termes de disponibilité de biens et services.

Dans la rubrique « Einstein » à la fin de cette section, nous explorons plus en détail la méthode de calcul du PIB, afin de pouvoir comparer ses valeurs dans le temps ou entre pays. (La plupart des unités comprennent des rubriques « Einstein ». Vous n’êtes pas obligé(e) de les utiliser. Elles expliquent comment calculer et interpréter la plupart des statistiques que nous utilisons.) À l’aide de ces méthodes, nous pouvons utiliser le PIB par tête pour communiquer, sans équivoque, des idées telles que « les Japonais d’aujourd’hui sont en moyenne bien plus riches que leurs ancêtres il y a deux cents ans, et bien plus riches que les Indiens d’aujourd’hui ».


  Exercice 1.3 Que devrions-nous mesurer ?

  En campagne pour les élections présidentielles américaines, le sénateur Robert Kennedy prononça le 18 mars 1968 un discours célèbre dans lequel il remettait en cause « la simple accumulation de biens matériels » au sein de la société américaine, et se demandait pourquoi la pollution de l’air, la publicité pour les cigarettes et les prisons, entre autres choses, étaient prises en compte dans la mesure américaine du niveau de vie, alors que la santé, l’éducation ou le dévouement à sa patrie ne l’étaient pas. D’après lui, « cela mesurait tout, sauf ce qui donne du sens à nos vies ».

  Lisez son discours en entier ou écoutez son enregistrement.

  
    	Dans la version complète du texte, quels biens Robert Kennedy inclut-il dans la liste des éléments entrant dans le calcul du PIB ?

    	Pensez-vous que ces biens devraient être pris en compte dans un tel indicateur ? Pourquoi ?

    	Quels biens inclut-il dans la liste des éléments ignorés par cet indicateur ?

    	Pensez-vous qu’ils devraient y être inclus ? Pourquoi ?

  




  Question 1.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le PIB par tête du Royaume-Uni mesure :

  
    	le niveau de satisfaction des habitants du Royaume-Uni

    	le revenu disponible moyen d’un résident du Royaume-Uni

    	la production totale des résidents du Royaume-Uni, divisée par le nombre de résidents

    	la production totale de l’économie britannique divisée par la population du pays

  

  
    	Ce n’est pas la définition du PIB par tête.

    	Le revenu disponible est le revenu d’une personne (par exemple, les salaires, les intérêts reçus sur l’épargne, les profits) moins les transferts (par exemple, les impôts). Le PIB inclut les biens et les services produits par l’État, comme l’éducation, la défense nationale et le maintien de l’ordre public qui ne sont pas inclus dans le revenu disponible.

    	Il s’agit du PNB (Produit National Brut) par tête. Le PNB est calculé en additionnant au PIB la production des résidents du Royaume-Uni réalisée à l’étranger et en retirant la production réalisée par les résidents établis à l’étranger.

    	Il s’agit de la définition correcte du PIB par tête, cf. la définition donnée à la Section 1.2.

  




  Einstein Comparer les revenus à différentes périodes et entre différents pays

  Les Nations unies collectent et publient des estimations du PIB auprès des bureaux statistiques du monde entier. Ces estimations, parallèlement à celles réalisées par des historiens de l’économie, nous permettent de construire des graphiques, comme la Figure 1.1a, qui comparent les niveaux de vie entre pays et à différentes périodes temporelles et déterminent si l’écart entre les pays riches et pauvres s’est réduit ou s’est creusé au cours du temps. Avant d’affirmer quelque chose comme : « En moyenne, les Italiens sont plus riches que les Chinois, mais l’écart entre eux se rétrécit », les statisticiens et les économistes doivent essayer de résoudre trois problèmes :

  
    	nous avons besoin de distinguer ce que l’on cherche à mesurer – les évolutions ou les différences de quantités de biens et services – des éléments non pertinents pour effectuer ces comparaisons, en particulier les évolutions ou les écarts de prix de ces biens et services ;

    	quand nous comparons la production dans un pays à deux moments différents, il faut prendre en compte la variation des prix entre ces deux moments ;

    	quand nous comparons la production entre deux pays à un moment donné, il faut prendre en compte les écarts de prix entre ces deux pays.

  

  Remarquez à quel point les deux dernières affirmations sont similaires. La mesure de l’évolution de la production entre différentes périodes présente le même type de défi que la mesure des différences de production entre pays à un moment donné. L’enjeu est de trouver une série de prix à utiliser dans le calcul et qui nous permettra d’identifier les évolutions ou les écarts de production, sans supposer à tort que si le prix de quelque chose a augmenté dans un pays, et pas dans un autre, alors la quantité totale produite a augmenté dans le premier pays.

  Point de départ : PIB nominal

  Lorsque les statisticiens estiment la valeur marchande de la production d’une économie dans son ensemble, à une période donnée (par exemple, une année), ils utilisent les prix auxquels les biens et services sont vendus sur le marché. En multipliant les quantités de la large gamme de biens et services produits par leurs prix, on peut les convertir en termes monétaires ou nominaux. Si tout est libellé dans la même unité nominale (ou monétaire), il devient possible de tout additionner. Le PIB nominal s’écrit alors :

  

  En général, nous écrivons que :

  

  Où  pi est le prix du bien i,  qi est la quantité du bien i, et ∑ indique la somme du produit du prix par la quantité, pour tous les biens et services que nous comptons.

  Prendre en compte le changement des prix au cours du temps : PIB réel

  Pour estimer si l’économie est en croissance ou si elle ralentit, il faut disposer d’une mesure de la quantité de biens et services achetés. Il s’agit du PIB réel. Si l’on compare l’économie au cours de deux années différentes et si toutes les quantités restent identiques, mais que les prix augmentent, par exemple, de 2 % d’une année sur l’autre, alors le PIB nominal augmente de 2 %, mais le PIB réel demeure inchangé. L’économie n’a pas connu de croissance.

  Puisqu’il est impossible d’additionner le nombre d’ordinateurs, de chaussures, de repas au restaurant, de trajets en avion, de chariots élévateurs et ainsi de suite, il n’est pas possible de mesurer le PIB réel directement. En revanche, il est possible d’obtenir une estimation du PIB réel, en s’appuyant sur la définition du PIB nominal donnée ci-dessus.

  Le terme de droite de l’équation définissant le PIB nominal représente le produit du prix de chaque élément vendu par la quantité.

  Pour déterminer ce qu’il advient du PIB réel, nous commençons par sélectionner une année de référence : par exemple, l’année 2010. Nous définissons ensuite le PIB réel en considérant que les prix de 2010 sont égaux au PIB nominal de cette année-là. L’année suivante, le PIB nominal de 2011 est calculé selon la méthode usuelle à l’aide des prix en vigueur en 2011. Il est alors possible de déterminer le PIB réel en multipliant les quantités de 2011 par les prix de 2010. Si, en utilisant les prix de l’année de référence, le PIB a augmenté, nous pouvons en déduire que le PIB réel a augmenté.

  	prix constants
	Prix corrigés de l’augmentation des prix (inflation) ou de leur baisse (déflation) de telle sorte qu’une unité de monnaie représente toujours le même pouvoir d’achat à différentes périodes de temps. Voir également : parité pouvoir d’achat.


  Si, avec cette méthode, on observe que lorsque l’on calcule le PIB de 2011 avec les prix de 2010, celui-ci est identique au PIB de 2010, on peut en déduire que malgré des changements probables dans la composition de la production (moins de trajets en avion, mais plus d’ordinateurs vendus, par exemple), la quantité totale de biens et services produits n’a pas changé. La conclusion serait alors que le PIB réel, qu’on appelle également PIB à prix constants, n’a pas changé. En termes réels, le taux de croissance de l’économie est nul.

  Prendre en compte les différences de prix entre pays : prix internationaux et pouvoir d’achat

  Pour comparer les pays, nous devons choisir une série de prix et l’appliquer aux deux pays.

  Pour commencer, imaginez une économie simple qui ne produit qu’un seul bien. Dans notre exemple, nous choisissons un cappuccino, car il est facile de trouver le prix de ce produit dans différents endroits du monde. Nous choisissons également deux économies dont les niveaux de développement sont très différents : la Suède et l’Indonésie.

  Au moment où nous écrivons, quand les prix sont convertis en dollars américains, à l’aide du taux de change courant, un cappuccino coûte 3,90 $ à Stockholm et 2,63 $ à Jakarta.

  Si vous souhaitez les données actualisées, un site Internet appelé Numbeo montre les comparaisons en termes de coût de la vie.

  Toutefois, il n’est pas suffisant d’exprimer simplement le prix des deux cappuccinos dans une même devise, car le taux de change international courant que nous avons utilisé pour obtenir ces valeurs n’est pas une très bonne mesure de ce qu’une roupie permet d’acheter à Jakarta et de ce qu’une couronne permet d’acheter à Stockholm.

  	parité de pouvoir d’achat (PPA)
	Une correction statistique qui permet de comparer la quantité de biens et de services que des individus peuvent acheter dans des pays différents avec des devises différentes. Voir également : prix constants.


  C’est pourquoi, lorsque l’on compare les niveaux de vie entre pays, nous utilisons des estimations du PIB par tête exprimées selon une série commune de prix appelés prix à parité de pouvoir d’achat (PPA). Comme son nom l’indique, l’idée est d’aboutir à une parité (égalité) du pouvoir d’achat réel.

  Les prix sont typiquement plus élevés dans les pays riches – comme c’est le cas dans notre exemple. L’une des raisons est que les salaires y sont plus élevés, ce qui se traduit par des prix supérieurs. Puisque les prix des cappuccinos, des repas au restaurant, des coupes de cheveux, de la plupart des aliments, des transports, des loyers et de la plupart des autres biens et services sont plus élevés en Suède qu’en Indonésie, lorsqu’un panier commun de prix est appliqué, la différence entre le PIB par tête en Suède et en Indonésie mesurée à parité de pouvoir d’achat est plus faible que si la comparaison était faite au taux de change courant.

  Au taux de change courant, le PIB par tête indonésien ne vaut que 6 % du PIB par tête suédois. À PPA, lorsque la comparaison fait appel aux prix internationaux, le PIB par tête indonésien correspond à 21 % du PIB par tête suédois.

  Cette comparaison montre que le pouvoir d’achat de la roupie indonésienne par rapport à la couronne suédoise est plus de trois fois supérieur à ce que le taux de change courant entre les deux monnaies indiquerait.

  Nous aborderons la mesure du PIB et d’autres agrégats de l’économie plus en détail dans l’Unité 13.
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1.3 La crosse de hockey de l’Histoire : croissance des revenus


  [image: Une crosse de hockey est un bâton droit, qui se termine par un coude prenant la forme d'une courbe inclinée vers le haut.]

  Si vous n’avez jamais vu une crosse de hockey sur glace (ou expérimenté le hockey sur glace), voici pourquoi nous parlons de « courbes en forme de crosse de hockey ».



Une autre manière d’analyser les données de la Figure 1.1a consiste à utiliser une échelle qui indique que le PIB par tête double à mesure que l’on progresse vers le haut de l’axe vertical (de 250 $ par tête et par année à 500 $, puis à 1 000 $, etc.). On appelle cela une échelle de rapport, comme celle de la Figure 1.1b. L’échelle de rapport est utilisée pour comparer des taux de croissance.

Par taux de croissance du revenu, ou de toute autre quantité, comme la population, on entend le taux de variation :



Si le niveau du PIB par tête en 2000 est 21 046 $, comme c’était le cas de la Grande-Bretagne dans les données de la Figure 1.1a, et 21 567 $ en 2001, nous pouvons calculer le taux de croissance comme suit :



Selon la question posée, nous choisissons de comparer soit des niveaux, soit des taux de croissance. La Figure 1.1a facilite la comparaison des niveaux de PIB par tête entre pays et à différents moments. La Figure 1.1b utilise une échelle de rapport, qui permet une comparaison des taux de croissance entre pays et à différentes périodes. Lorsqu’une échelle de rapport est utilisée, une série qui croît à un taux constant est représentée par une droite. Cela vient du fait que le pourcentage (ou le taux de croissance proportionnel) est constant. Une droite plus pentue dans une échelle de rapport indique un taux de croissance plus rapide.

Pour bien comprendre, prenez l’exemple d’un taux de croissance de 100 % : cela signifie que le niveau double. Dans la Figure 1.1b, avec l’échelle de rapport, vous pouvez vérifier que si le PIB par tête doublait en cent ans d’un niveau de 500 $ à 1 000 $, la droite aurait la même pente que s’il doublait de 2 000 $ à 4 000 $, ou de 16 000 $ à 32 000 $ au cours d’un siècle. Si, au lieu de doubler, le niveau quadruplait (par exemple, de 500 $ à 2 000 $ en cent ans), la droite serait deux fois plus pentue, reflétant ainsi un taux de croissance deux fois plus élevé.





            [image: La crosse de hockey de l’Histoire : Des bouleversements culturels et scientifiques ont eu lieu à travers le monde au cours de toute la période représentée sur le graphique, toutefois les niveaux de vie n’ont commencé à croître durablement qu’à partir du 18e siècle. C’est pourquoi le graphique ressemble à une crosse de hockey ; notre attention est attirée par la palette de la crosse, qui forme un coude. ]



La crosse de hockey de l’Histoire



Figure 1.1b 
La crosse de hockey de l’Histoire : les niveaux de vie dans cinq pays (1000–2015) avec une échelle de rapport.
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            [image: Avant 1800, nous avons moins de points de données : Pour la période antérieure à 1800, nous avons moins d’informations sur le PIB par tête, c’est pourquoi il y a moins de points de données sur cette partie de la figure. ]



Avant 1800, nous avons moins de points de données



Pour la période antérieure à 1800, nous avons moins d’informations sur le PIB par tête, c’est pourquoi il y a moins de points de données sur cette partie de la figure.
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Une ligne est tracée pour joindre les points de données



Pour chaque pays, les points de données montrés à l’étape précédente ont été reliés par des droites. Avant 1800, nous ne pouvons pas voir comment les niveaux de vie ont fluctué d’année en année.
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Le coude de la crosse de hockey moins abrupt en Grande-Bretagne, où la croissance a démarré autour de 1650.
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Japon



Au Japon, le coude est plus marqué et apparaît vers 1870.
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Les coudes de la Chine et l’Inde sont apparus dans la seconde moitié du 20e siècle. Le PIB par tête de l’Inde a en fait chuté sous l’Empire colonial britannique. C’est également vrai pour la Chine à la même époque, quand les nations européennes dominaient la politique et l’économie chinoises.
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Comparer les taux de croissance en Chine et au Japon



L’échelle de rapport permet de voir que les taux de croissance récents observés au Japon et en Chine ont été plus élevés qu’ailleurs.
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Dans certaines économies, il a fallu attendre qu’elles accèdent à l’indépendance ou s’affranchissent de l’influence des nations européennes avant de voir des améliorations substantielles des niveaux de vie :


  	Inde : selon Angus Deaton, un économiste spécialiste des questions de pauvreté, quand les trois cents ans de domination britannique sur l’Inde ont pris fin en 1947 : « Il est possible que la pauvreté infantile en Inde  […] fut parmi les plus sévères de l’histoire de l’Humanité. » Durant les dernières années de la domination britannique, un enfant né en Inde avait une espérance de vie de 27 ans. Un demi-siècle plus tard, l’espérance de vie à la naissance en Inde était passée à 65 ans.

  	Chine : par le passé, la Chine fut plus riche que la Grande-Bretagne, mais au milieu du 20e siècle, le PIB par tête de la Chine correspondait à moins de 7 % de celui de la Grande-Bretagne.

  	Amérique latine : ni la domination coloniale espagnole ni ses conséquences dans le sillage du mouvement d’indépendance intervenu dans la plupart des pays latino-américains au début du 19e siècle n’ont engendré une évolution des niveaux de vie en forme de « coude », comme celle que connurent les pays des Figures 1.1a et 1.1b.



Les Figures 1.1a et 1.1b nous enseignent deux choses :


  	pendant très longtemps, les niveaux de vie n’ont pas augmenté de façon durable ;

  	lorsqu’une croissance durable s’est installée, ce fut à différents moments dans des pays différents, ce qui a engendré des différences substantielles de niveaux de vie dans le monde.



Une vidéo amusante de Hans Rosling, un statisticien, met en évidence comment certains pays sont devenus plus riches et ont accédé à un niveau de santé élevé beaucoup plus tôt que d’autres.

Comprendre les déterminants de ce phénomène est devenu un enjeu fondamental pour les économistes, à commencer par le fondateur de la discipline, Adam Smith, qui intitula son ouvrage le plus important, Recherches sur la nature et les causes de la richesse des Nations.5


  Les grands économistes Adam Smith

  [image: Adam Smith]
Adam Smith (1723–1790) est considéré par beaucoup comme le père des sciences économiques modernes. Il fut élevé par sa mère, une veuve, en Écosse. Il étudia la philosophie à l’Université de Glasgow, puis à Oxford où il écrivit : « La plupart des […] professeurs […] ne daignaient même plus faire semblant d’enseigner. »

  Il voyagea à travers l’Europe, et c’est lors d’un séjour à Toulouse où il se trouvait « désœuvré », qu’il « commença à écrire un livre pour passer le temps ». Cet ouvrage devint le livre d’économie le plus célèbre.

  Dans Recherches sur la nature et les causes de la richesse des Nations, publié en 1776, Smith posa la question suivante : comment une société peut-elle coordonner les activités indépendantes d’un très grand nombre d’acteurs économiques — producteurs, transporteurs, vendeurs, consommateurs — souvent inconnus les uns des autres et très dispersés à travers le monde ? Sa théorie novatrice était qu’une coordination entre tous ces acteurs pouvait spontanément émerger, sans qu’aucune personne ou institution ne tente consciemment de la créer ou la maintenir. Ce raisonnement rompait avec les anciennes notions d’organisation politique et économique, selon lesquelles les gouvernants doivent imposer l’ordre auprès de leurs sujets.

  Plus radicale encore fut son idée que cela pouvait résulter de la poursuite par les individus de leurs intérêts égoïstes : « Ce n’est pas de la bienveillance du boucher, du marchand de bière ou du boulanger que nous attendons notre dîner, mais bien du soin qu’ils apportent à leur propre intérêt », écrivit-il.

  Ailleurs dans la Richesse des Nations, Smith a introduit l’une des métaphores les plus durables dans l’histoire des sciences économiques, celle de la main invisible. L’homme d’affaires, écrivit-il : « ne pense qu’à son propre gain ; en cela, comme dans beaucoup d’autres cas, il est conduit par une main invisible à remplir une fin qui n’entre nullement dans ses intentions. Tout en ne cherchant que son intérêt personnel, il travaille souvent d’une manière bien plus efficace pour l’intérêt de la société, que s’il avait réellement pour but d’y travailler ».

  Parmi les idées de Smith, il faut noter celle selon laquelle une source majeure de la prospérité réside dans la division du travail ou la spécialisation, et que celle-ci est contrainte par la « taille du marché ». Smith illustre cette idée dans un passage célèbre sur l’usine d’épingles en observant que dix hommes, chacun complètement spécialisé dans une ou deux des 18 tâches distinctes, pouvaient produire jusqu’à 50 000 épingles par jour. Néanmoins, « s’ils avaient tous travaillé séparément et indépendamment […] ils n’auraient certainement pas pu en fabriquer chacun vingt, ni peut-être une par jour ».

  Toutefois, un tel nombre d’épingles trouveraient des acheteurs seulement si elles étaient vendues loin de leur lieu de production. Aussi, la spécialisation était favorisée par la construction de voies navigables et l’extension du commerce international. La prospérité qui en résultait augmentait elle-même la « taille du marché », dans un cycle vertueux de croissance économique.

  Smith ne pensait pas que les individus étaient entièrement guidés par leur propre intérêt. Dix-sept ans avant la Richesse des Nations, il consacra un livre aux comportements éthiques, appelé La Théorie des sentiments moraux.6

  Il comprit aussi que le système de marché présentait des défaillances, particulièrement en cas de collusion entre vendeurs pour éviter de se faire concurrence. « Il est rare que des gens du même métier se trouvent réunis, écrivait-il, fût-ce pour quelque partie de plaisir ou pour se distraire, sans que la conversation finisse par quelque conspiration contre le public, ou par quelque machination pour faire hausser les prix. »

  Il ciblait particulièrement les monopoles protégés par les gouvernements, tels que la Compagnie britannique des Indes orientales, qui non seulement contrôlait le commerce entre l’Inde et la Grande-Bretagne, mais administrait également une grande partie de la colonie britannique sur place.

  Comme ses contemporains, il défendait l’idée d’un gouvernement qui devait protéger la nation contre les menaces extérieures et assurer la justice grâce à la police et aux tribunaux. Il plaidait aussi en faveur d’investissements publics dans l’éducation et dans des infrastructures publiques telles que les ponts, les routes ou les canaux.

  Smith est souvent associé à ’idée selon laquelle la prospérité émerge de la poursuite de l’intérêt personnel sous les conditions de l’économie de marché. Pourtant, sa pensée sur ces questions était bien plus nuancée qu’on ne le reconnaît.




  Exercice 1.4 Avantages des échelles de rapport

  La Figure 1.1a utilisait une échelle ordinaire pour son axe des ordonnées, tandis que la Figure 1.1b utilisait une échelle de rapport.

  
    	Pour la Grande-Bretagne, identifiez une période temporelle où son taux de croissance a augmenté et une autre où celui-ci est resté à peu près constant. Quelle figure avez-vous utilisé, et pourquoi ?

    	Identifiez une période au cours de laquelle le PIB par tête a diminué (taux de croissance négatif) plus rapidement en Grande-Bretagne qu’en Inde. Quelle figure avez-vous utilisé, et pourquoi ?

  




  Question 1.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le PIB par tête de la Grèce était 22 494 $ en 2012, et 21 966 $ en 2013. Compte-tenu de ces données, le taux de croissance du PIB entre 2012 et 2013 (avec deux décimales) était :

  
    	–2,40 %.

    	2,35 %.

    	–2,35 %.

    	–0,24 %.

  

  
    	Le PIB par tête a diminué de 528 $. Pour trouver le taux de croissance, il suffit de diviser cette variation par le PIB par tête de 2012, soit 22 494 $ (et non pas par celui de 2013, soit 21 966 $).

    	Le PIB par tête de la Grèce a diminué entre 2012 et 2013, ce qui a impliqué un taux de croissance négatif.

    	Le PIB par tête a changé de 21 966 $ – 22 494 $ = - 528 $. Le taux de croissance du PIB par tête est donné par ce changement exprimé en pourcentage de la donnée de 2012 : - 528 $ / 22 494 $ = - 2,35 %.

    	La baisse du PIB par tête de 528 $ équivaut à 2,35 % de 22 494 $ et non pas 0,235 %.

  




  Question 1.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Imaginez que le PIB par tête d’un pays double tous les 100 ans. On vous demande de représenter graphiquement le PIB sur l’axe des ordonnées, dans les cas d’une échelle linéaire et d’une échelle de rapport, et l’année sur l’axe des abscisses. Quelle sera la forme des courbes ?

  
    
      
        	Graphique avec échelle linéaire
        	Graphique avec échelle de rapport
      

    
  

  
    	
      
        
          
            	Une courbe orientée vers le haut avec une pente croissante (appelée forme convexe)
            	Une droite croissante
          

        
      

    

    	
      
        
          
            	Une droite croissante
            	Une droite horizontale
          

        
      

    

    	
      
        
          
            	Une droite croissante
            	Une courbe orientée vers le haut avec une pente décroissante (appelée forme concave)
          

        
      

    

    	
      
        
          
            	Une courbe convexe orientée vers le haut
            	Une courbe convexe orientée vers le haut
          

        
      

    

  

  Note : Les graphiques avec une échelle linéaire sont les graphiques habituels, où la différence de hauteur entre 1 et 2, et 2 et 3 représente la même distance sur l’axe des ordonnées.

  
    	Une droite croissante dans une représentation graphique avec échelle de rapport signifie que le taux de croissance du PIB par tête est constant. Une courbe convexe orientée vers le haut dans une représentation graphique avec une échelle linéaire signifie que le PIB par tête augmente d’un montant supérieur en valeur absolue au cours du temps, ce qui est cohérent avec un taux de croissance positif et constant.

    	Une droite croissante dans une représentation graphique avec échelle linéaire signifie que le PIB par tête augmente du même montant chaque année. Une droite horizontale dans une représentation graphique avec échelle de rapport signifie que le PIB par tête est constant au cours du temps.

    	Une droite croissante dans une représentation graphique avec échelle linéaire signifie que le PIB par tête augmente du même montant chaque année. Une courbe concave orientée vers le haut dans une représentation graphique avec échelle de rapport signifie que le taux de croissance diminue chaque année. Or, ici, le taux de croissance est constant.

    	Une courbe convexe orientée vers le haut dans une représentation graphique avec échelle de rapport signifie que le taux de croissance augmente chaque année. Or, ici, le taux de croissance est constant.

  



    17    21

1.4 La révolution technologique permanente

La série de science-fiction Star Trek se déroule en 2264, à une époque où les humains voyagent à travers la galaxie avec de sympathiques extraterrestres, aidés par des ordinateurs intelligents, une propulsion plus rapide que la lumière et des machines qui créent de la nourriture et des médicaments sur demande. Que l’on trouve les histoires stupides ou inspirantes, la plupart d’entre nous, quand nous sommes d’humeur optimiste, peuvent s’amuser du fait que le futur sera transformé moralement, socialement et matériellement par le progrès technologique.

Les petits-enfants de paysans en 1250 n’ont pas eu à faire face au futur prédit par Star Trek. Les cinq cents ans qui ont suivi se sont déroulés sans changement notoire dans les conditions de vie d’un travailleur ordinaire. Alors que la science-fiction émergea au 17e siècle (la nouvelle de Francis Bacon La Nouvelle Atlantide est l’une des premières du genre en 1627), il faudra attendre le 18e siècle pour que chaque nouvelle génération puisse aspirer à une vie différente, façonnée par le progrès technologique.

De remarquables avancées scientifiques et technologiques ont eu lieu à peu près en même temps que le coude observé pour la Grande-Bretagne au milieu du 18e siècle.


	Révolution industrielle
	Une vague d’avancées technologiques et de changements organisationnels qui a commencé en Grande-Bretagne au 18e siècle, et qui a transformé une économie basée sur l’agriculture et l’artisanat en une économie du commerce et de l’industrie.



Des nouvelles technologies majeures furent introduites dans les domaines du textile, de l’énergie et des transports. Leur caractère cumulatif leur a valu le titre de Révolution industrielle. Jusqu’en 1800, des tech­niques artisanales traditionnelles, utilisant des compétences transmises de génération en génération, étaient utilisées dans la plupart des procédés de production. La nouvelle ère apporta de nouvelles idées, de nouvelles découvertes, de nouvelles méthodes et de nouvelles machines, rendant obsolètes les anciennes idées et les anciens outils. Ces nouveautés devinrent elles-mêmes obsolètes à mesure que des méthodes plus innovantes apparurent.


	technologie
	Un procédé transformant un ensemble de matériaux et d’autres facteurs de production, y compris la force de travail et les machines, en production.



Dans le langage courant, la « technologie » fait référence aux machines, équipements et outils développés grâce au savoir scientifique. En économie, la technologie est un processus qui transforme un ensemble de matériaux et d’autres facteurs de production (input, en anglais) – incluant la main-d’œuvre et les machines – et crée un produit (output, en anglais). Par exemple, une technologie pour la préparation d’un gâteau peut être décrite comme une recette indiquant la combinaison d’inputs (les ingrédients tels que la farine, et le travail comme le brassage) nécessaires pour produire l’output (le gâteau). Une autre technologie pour la préparation de gâteaux fait appel à des systèmes de production à grande échelle, mobilisant des machines, des ingrédients et de la main-d’œuvre (les opérateurs de machine).


	progrès technologique
	Un changement de technologie qui réduit la quantité de ressources (travail, machines, terres, énergie, temps) requises pour produire une quantité donnée de production.



Jusqu’à la Révolution industrielle, la technologie d’une économie, comme les compétences nécessaires pour suivre ses recettes n’évoluaient que lentement et étaient transmises de génération en génération. Avec la révolution de la production permise par le progrès technologique, le temps nécessaire à la confection d’une paire de chaussures a chuté de moitié en seulement quelques décennies ; le filage, le tissage et la fabrication industrielle de gâteaux connurent la même évolution. Ces bouleversements ont marqué le début d’une révolution technologique permanente, car le temps nécessaire à la production de la plupart des biens n’a cessé de diminuer de génération en génération.

Le changement technologique dans le domaine de l’éclairage

Pour se faire une idée de la vitesse de ce changement sans précédent, considérons la façon dont nous produisons la lumière. Durant la plus grande partie de l’histoire de l’humanité, le progrès technologique dans le domaine de l’éclairage fut lent. Nos plus anciens ancêtres n’avaient rien de mieux qu’un feu de camp pour s’éclairer la nuit. La  recette pour produire de la lumière (si elle avait existé) aurait été : rassembler beaucoup de bois, emprunter un tison enflammé à quelqu’un qui a déjà un feu, puis allumer et entretenir le feu.

La première grande percée technologique en matière d’éclairage eut lieu il y a 40 000 ans, avec l’utilisation de lampes qui brûlaient de l’huile végétale ou animale. Nous mesurons le progrès technologique dans le domaine de l’éclairage au nombre d’unités de luminosité, appelées « lumens », qui peuvent être générées en une heure de travail. Un lumen est à peu près la quantité de luminosité que reçoit un mètre carré au clair de lune. Un lumen-heure (lm-h) est cette quantité de luminosité durant une heure. Par exemple, créer de la lumière à partir d’un feu de camp requiert environ une heure de travail pour 17 lm-h, mais la lampe à huile animale produit 20 lm-h pour la même quantité de travail. À l’époque babylonienne (1750 av. J.-C.), l’invention d’une lampe améliorée consommant de l’huile de sésame permit d’atteindre 24 lm-h par heure de travail. Le progrès technologique fut lent : cette amélioration modeste nécessita 7 000 ans.

Trois millénaires plus tard, au début des années 1800, les techniques d’éclairage les plus efficaces (utilisant les chandelles de suif) produisaient environ 9 fois plus de lumière pour une heure de travail que les lampes à huile animale d’autrefois. Depuis, l’efficacité de l’éclairage a encore augmenté grâce au développement des lampes au gaz de ville, des lampes à pétrole, des ampoules à filament, des ampoules fluorescentes et d’autres formes d’éclairage. Les ampoules compactes fluorescentes inventées en 1992 sont environ 45 000 fois plus efficaces, en termes de temps de production, que les lumières qui existaient deux siècles avant. Aujourd’hui, la productivité du travail pour obtenir de l’éclairage est 500 000 fois plus élevée qu’au temps de nos ancêtres autour de leur feu de camp.

La Figure 1.3 représente cette croissance remarquable, en forme de crosse de hockey, de l’efficacité de l’éclairage, à l’aide de l’échelle de rapport introduite dans la Figure 1.1b.




            [image: Lumen-heures par heure de travail (il y a 100 000 ans, jusqu’à aujourd’hui). ]



Figure 1.3 
La productivité du travail pour produire de la lumière.
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William Nordhaus. 1998. ‘Do Real Output and Real Wage Measures Capture Reality? The History of Lighting Suggests Not’. Cowles Foundation For Research in Economics Paper 1078.







  Le changement technologique structurel est toujours à l’œuvre aujourd’hui. Hans Rosling affirme que nous devrions « remercier l’industrialisation » d’avoir créé la machine à laver, un appareil qui a transformé le bien-être de millions de femmes.



Le processus d’innovation ne s’est pas arrêté avec la Révolution industrielle, comme le montre l’exemple de la productivité en termes d’éclairage. Ce processus s’est poursuivi par l’introduction de nouvelles technologies dans de nombreuses industries telles que la machine à vapeur, l’électricité, les transports (canaux, chemins de fer, automobiles) et, plus récemment, la révolution du traitement de l’information et de la communication. Ces innovations technologiques d’application générale donnent une très forte impulsion à la croissance des niveaux de vie, car elles modifient le fonctionnement de larges pans de l’économie.

En réduisant la quantité de temps de travail requis pour produire ce dont nous avons besoin, les avancées technologiques ont permis une amélioration significative des conditions de vie. David Landes, un historien de l’économie, a écrit que la Révolution industrielle était une « succession de changements technologiques étroitement liés » qui ont transformé les sociétés dans lesquelles ils ont eu lieu.7

Un monde connecté

En juillet 2012, le tube coréen « Gangnam Style » est sorti. À la fin de l’année 2012, il était classé en tête des ventes de 33 pays, parmi lesquels l’Australie, la Russie, le Canada, la France, l’Espagne et le Royaume-Uni. Avec 2 milliards de vues dès la mi-2014, « Gangnam Style » est également devenu la vidéo la plus visionnée sur YouTube. La révolution technologique permanente a créé un monde connecté.

Tout le monde en fait partie. Les ressources mobilisées pour ce manuel d’introduction à l’économie ont été écrites par des équipes d’économistes, des graphistes, des programmeurs et des éditeurs, travaillant ensemble – souvent de manière simultanée – sur des ordinateurs au Royaume-Uni, en Inde, aux États-Unis, en Russie, en Colombie, en Afrique du Sud, au Chili, en Turquie, en France, et dans bien d’autres pays. Si vous êtes en ligne, certaines transmissions d’information ont lieu à une vitesse proche de celle de la lumière. Alors que la plupart des produits échangés dans le monde entier se déplacent encore à la vitesse d’un cargo, environ 33 kilomètres/heure, les transactions financières internationales sont réalisées en moins de temps qu’il ne vous en a fallu pour lire cette phrase.

La vitesse à laquelle l’information circule fournit une illustration supplé­mentaire de la rupture que constitue la révolution technologique permanente. Il est possible de mesurer la vitesse de circulation des nouvelles en comparant la date connue d’un événement historique avec la date à laquelle l’événement a été relevé pour la première fois dans d’autres endroits (dans des carnets, des revues ou la presse). Quand, par exemple, Abraham Lincoln fut élu président des États-Unis en 1860, la nouvelle fut transmise par télégraphe de Washington à Fort Kearny (Nebraska), qui était à l’extrémité ouest de la ligne de télégraphe. De là, l’information voyagea grâce à un relais de coursiers à cheval, nommé le Pony Express, couvrant 2 030 kilomètres jusqu’à Fort Churchill dans le Nevada, d’où elle fut transmise à la Californie par télégraphe. Le processus dura au total sept jours et dix-sept heures. Pour la partie de l’itiné­raire desservie par le Pony Express, l’information progressa en moyenne à 11 kilomètres/heure. Une lettre de 14 grammes transportée sur cette route coûtait 5 $, soit l’équivalent de cinq jours de salaire.

Des calculs similaires révèlent que les informations voyageaient entre la Rome antique et l’Égypte à environ 2 kilomètres/heure. Mille cinq cents ans plus tard, la circulation entre Venise et les autres villes autour de la Méditerranée était plus lente encore. Toutefois, quelques siècles plus tard, la vitesse s’est accélérée, comme le montre la Figure 1.4. Il fallut « seulement » 46 jours pour que la nouvelle d’une mutinerie de soldats indiens contre le joug britannique en 1857 atteigne Londres, et les lecteurs du Times londonien apprirent l’assassinat de Lincoln seulement 13 jours après l’événement. Un an après la mort de Lincoln, un câble transatlantique réduisit le temps de transmission des informations entre New York et Londres à quelques minutes.




            [image: Vitesse de transmission de l’information (1000–1865). ]



Figure 1.4 
Vitesse de transmission de l’information (1000–1865).






Tables 15.2 et 15.3 tirées de Gregory Clark. 2007. A Farewell to Alms: A Brief Economic History of the World. Princeton, NJ: Princeton University Press.
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1.5 L’économie et l’environnement

Les hommes ont toujours utilisé leur environnement pour obtenir les ressources dont ils ont besoin pour vivre et produire leurs moyens de subsistance : l’environnement physique et la biosphère, qui recouvre l’ensemble des formes de vie sur terre, fournissent des éléments essentiels pour la vie, comme l’air, l’eau et la nourriture. L’environnement offre également les matières premières que nous utilisons dans la production d’autres biens (par exemple, le bois, les métaux ou le pétrole).

La Figure 1.5 montre une manière de penser l’économie : celle-ci fait partie d’un système social plus large, qui est lui-même un élément de la biosphère. Les individus interagissent les uns avec les autres, ainsi qu’avec la nature, en produisant leurs moyens de subsistance.




            [image: L’économie fait partie de la société, qui fait partie de la biosphère. ]



Figure 1.5 
L’économie fait partie de la société, qui fait partie de la biosphère.






À travers l’Histoire, les hommes ont considéré les ressources naturelles comme des biens disponibles gratuitement (à l’exception de leur coût d’extraction) dans des quantités illimitées. Mais, à mesure que la production a augmenté (voir les Figures 1.1a et 1.1b), l’utilisation des ressources naturelles et la dégradation de l’environnement ont également connu une augmentation. Des éléments du système écologique, comme l’air, l’eau, le sol et le climat ont été altérés par les hommes d’une manière plus radicale que par le passé.

L’effet le plus remarquable concerne le changement climatique. Les Figures 1.6a et 1.6b présentent des données suggérant que l’utilisation des carburants fossiles – comme le charbon, le pétrole et le gaz naturel – a profondément affecté l’environnement naturel. Après être restée relativement inchangée pendant plusieurs siècles, l’augmentation des émissions de dioxyde de carbone (CO2) dans l’air au cours du 20e siècle s’est traduite par des quantités mesurables plus importantes dans l’atmosphère terrestre (Figure 1.6a) et a conduit à des augmentations perceptibles des températures moyennes dans l’hémisphère Nord (Figure 1.6b). La Figure 1.6a montre également que les émissions de CO2 résultant de la consommation de carburants fossiles ont augmenté de manière considérable depuis 1800.


  Exercice 1.5 Quelle différence cela fait-il, quelques degrés de plus ou de moins ?

  Entre 1300 et 1850, il y a plusieurs périodes caractérisées par un froid exceptionnel, comme vous pouvez le voir sur la Figure 1.6b. Recherchez cette période appelée « le petit âge glaciaire » en Europe et répondez aux questions suivantes.

  
    	Décrivez les effets de ces périodes exceptionnellement froides sur les économies des pays concernés.

    	Au sein d’un pays ou d’une région, certains groupes de personnes furent exceptionnellement durement touchés par le changement climatique, tandis que d’autres furent moins touchés. Donnez des exemples.

    	Dans quelle mesure ces périodes de froid furent « extrêmes » relativement aux hausses de température observées depuis le milieu du 20e siècle et aux projections ?

  



La Figure 1.6b révèle que les températures moyennes de la Terre varient d’une décennie à l’autre. Ces fluctuations sont tributaires de multiples facteurs, y compris les phénomènes volcaniques, tels que l’éruption du Mont Tambora en Indonésie. Le mont Tambora expulsa tant de cendres volcaniques que la température de la Terre chuta en raison du refroidissement causé par ces fines particules dans l’atmosphère, et l’année 1816 fut surnommée « l’année sans été ».




            [image: Dioxyde de carbone dans l’atmosphère (1010–2010) et émissions mondiales de carbone par combustion d’énergies fossiles (1750–2010). ]



Figure 1.6a 
Dioxyde de carbone dans l’atmosphère (1010–2010) et émissions mondiales de carbone par combustion d’énergies fossiles (1750–2010).
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Années 1010–1975 : David M. Etheridge, L. Paul Steele, Roger J. Francey, and Ray L. Langenfelds. 2012. ‘Historical Record from the Law Dome DE08, DE08-2, and DSS Ice Cores’. Division of Atmospheric Research, CSIRO, Aspendale, Victoria, Australia. Années 1976–2010 : données de l’observatoire du Mauna Loa. T. A. Boden, G. Marland, and Robert J. Andres. 2010. ‘Global, Regional and National Fossil-Fuel CO2 Emissions’. Données du Carbon Dioxide Information Analysis Center (CDIAC).






Depuis 1900, les températures moyennes ont augmenté à la suite d’une hausse de plus en plus marquée de la concentration de gaz à effet de serre. Ces derniers résultent pour la plupart d’émissions de CO2 provoquées par la combustion d’énergies fossiles.




            [image: Températures dans l’hémisphère Nord à long terme (1000–2006). ]



Figure 1.6b 
Températures dans l’hémisphère Nord à long terme (1000–2006).






Michael E. Mann, Zhihua Zhang, Malcolm K. Hughes, Raymond S. Bradley, Sonya K. Miller, Scott Rutherford, and Fenbiao Ni. 2008. ‘Proxy-based reconstructions of hemispheric and global surface temperature variations over the past two millennia’. Proceedings of the National Academy of Sciences 105 (36): pp. 13252–13257.






Les causes humaines et la réalité du changement climatique ne sont plus contestées au sein de la communauté scientifique. Les conséquences probables du réchauffement climatique sont profondes : fonte de la calotte glacière, élévation des niveaux de la mer qui pourraient faire disparaître sous l’eau de longues zones côtières, et des altérations possibles du climat et des saisons des pluies qui pourraient anéantir des zones de culture à travers le monde. Les conséquences physiques et économiques de long terme de ces changements, et les politiques adéquates que les gouvernements pourraient adopter en conséquence sont discutées en détail à l’Unité 20 (Économie de l’environnement).

La source, faisant autorité en la matière, pour la recherche et les données sur le sujet est le Panel intergouvernemental sur le changement climatique.

Le changement climatique est un phénomène mondial. Toutefois, de nombreuses conséquences environnementales sont locales, comme les problèmes respiratoires en milieu urbain et d’autres maladies résultant des hauts niveaux d’émissions polluantes de centrales électriques, de véhicules, et d’autres sources. Les communautés rurales sont elles aussi affectées par la déforestation (une autre cause du changement climatique) et l’épuisement des nappes d’eau potable et des stocks de poissons.

Du changement climatique global à l’épuisement des ressources locales, ces effets sont le résultat à la fois de l’expansion de l’économie (illustrée par la croissance de la production totale) et la manière dont celle-ci est organisée (quels types de choses sont valorisés et préservés, par exemple). La relation entre l’économie et l’environnement illustrée dans la Figure 1.5 va dans les deux sens : nous utilisons des ressources naturelles dans la production, qui peut à son tour affecter l’environnement dans lequel nous vivons et sa capacité à soutenir une production future.

Néanmoins, il ne fait aucun doute que la révolution technologique permanente – qui a débouché sur la dépendance aux énergies fossiles – constitue également une partie de la solution aux problèmes environnementaux que nous connaissons aujourd’hui.

Revenons à la Figure 1.3 qui présentait la productivité du travail pour la production de lumière. Les augmentations importantes au cours de l’Histoire, et en particulier depuis le milieu du 19e siècle, ont eu lieu en grande partie parce que la quantité de lumière produite par unité de chaleur (émise, par exemple, par un feu de camp, une bougie ou une ampoule) a considérablement augmenté.

Dans le domaine de l’éclairage, la révolution technologique permanente a permis de produire davantage de lumière avec moins de chaleur, épargnant ainsi les ressources naturelles – du bois de chauffage aux combustibles fossiles – nécessaires à la production de chaleur. Les progrès actuels de la technologie peuvent permettre un plus grand recours à l’énergie éolienne, solaire et aux autres sources d’énergies renouvelables.


  Question 1.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les variables suivantes, laquelle ou lesquelles ont suivi la trajectoire bien connue de la « crosse de hockey » – c’est-à-dire, peu, voire pas de croissance sur une très longue période historique, puis une évolution soudaine et nette en faveur d’un taux de croissance positif ?

  
    	PIB par tête

    	Productivité du travail

    	Inégalités

    	CO2 dans l’atmosphère

  

  
    	Le PIB par tête croît lentement ou pas du tout dans les économies avant l’industrialisation, à partir de laquelle il commence à croître à un taux toujours croissant.

    	La productivité du travail croît lentement ou pas du tout dans les économies avant l’industrialisation, à partir de laquelle elle commence à croître à un taux toujours plus important.

    	Il n’y a pas de tendance unidirectionnelle des inégalités dans le temps. Alors que les premières tribus de chasseurs-cueilleurs étaient sans aucun doute presque parfaitement égales, les économies modernes ont varié de très égales à très inégales.

    	Regardez la Figure 1.6a. La croissance du CO2 dans l’atmosphère commence à partir du milieu du 19e siècle suite à la combustion des carburants fossiles, au fur et à mesure de la diffusion des technologies introduites dans la Révolution Industrielle.
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1.6 Une définition du capitalisme : propriété privée, marchés et entreprises

Si l’on revient aux données dans les Figures 1.1a, 1.1b, 1.3, 1.4 et 1.6, nous constatons une accélération, en forme de coude comme la crosse de hockey, répétée pour :


  	le produit intérieur brut par tête ;

  	la productivité du travail (lumière par heure de travail) ;

  	la connectivité entre différentes régions du monde (la vitesse à laquelle les informations circulent) ;

  	l’impact de l’économie sur l’environnement mondial (émissions de carbone et changement climatique).



Comment pouvons-nous expliquer le passage d’un monde où les conditions de vie changeaient peu, sauf en cas d’épidémie ou de guerre, à un monde où chaque génération est remarquablement, et de façon attendue, mieux lotie que la précédente ?

Une partie importante de notre réponse est ce qu’on appelle la « révolution capitaliste » : l’émergence au 18e siècle et sa diffusion mondiale d’une manière d’organiser l’économie, que nous appelons maintenant capitalisme. Le terme « capitalisme » – que nous définirons bientôt – était à peine connu il y a un siècle, mais comme vous pouvez le constater sur la Figure 1.7, son usage a explosé depuis. Le graphique montre la part de tous les articles du New York Times (à l’exclusion des articles sportifs) qui utilisent le mot « capitalisme ».




            [image: Citation du mot « capitalisme » dans les articles du New York Times (1851–2015). ]



Figure 1.7 
Citation du mot « capitalisme » dans les articles du New York Times (1851–2015).
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Calculs de Simon DeDeo, Santa Fe Institute, à partir du New York Times. 2016. ‘NYT article archive’.







	capitalisme
	Système économique dans lequel la principale forme d’organisation économique est l’entreprise, dans lequel les propriétaires privés de biens d’équipement embauchent de la main-d’œuvre pour produire des biens et des services destinés à être vendus sur les marchés dans l’intention de réaliser un profit. Les principales institutions économiques dans un système économique capitaliste sont donc la propriété privée, les marchés et les entreprises.
	système économique
	Organisations économiques dans lesquelles les propriétaires privés de biens d’équipement embauchent et dirigent la main-d’œuvre pour produire des biens et des services à vendre sur les marchés afin de réaliser un profit.
	institution
	Les lois et les règles informelles qui régissent les interactions sociales entre les gens et entre les gens et la biosphère, parfois aussi appelées règles du jeu.



Le capitalisme est un système économique caractérisé par une combinaison particulière d’institutions. Un système économique est une façon d’organiser la production et la distribution de biens et de services dans l’ensemble d’une économie. Par institutions, nous entendons les différents ensembles de lois et de coutumes sociales qui régulent la production et la distribution de différentes manières dans les familles, les entreprises privées et le secteur public.


  Propriété privée

  Cela signifie que vous pouvez :

  
    	profiter de vos biens de la manière souhaitée ;

    	en exclure l’usage par d’autres si vous le souhaitez ;

    	en disposer pour les offrir ou les vendre à quelqu’un…

    	… qui deviendra leur propriétaire.

  



Dans certaines économies du passé, les institutions économiques clés étaient la propriété privée (des personnes propriétaires de choses), les marchés (où les biens pouvaient être achetés et vendus) et les familles. Les biens étaient souvent produits par des familles travaillant ensemble, plutôt que par des entreprises avec des propriétaires et des employés.

Dans d’autres sociétés, l’État était l’institution contrôlant la production et décidant comment les biens seraient distribués et à qui. C’est ce qu’on appelle un « système d’économie centralisée et planifiée ». Ce système a existé, par exemple, en Union soviétique, en Allemagne de l’Est et dans de nombreux autres pays d’Europe de l’Est jusqu’à la fin des régimes communistes au début des années 1990.

Bien que les États et les familles demeurent des rouages essentiels au fonctionnement de toute économie, les économies actuelles sont majoritairement capitalistes. Puisque la plupart d’entre nous vivons dans des économies capitalistes, il est facile de négliger l’importance des institutions primordiales à leur bon fonctionnement. Elles nous sont si familières que nous les remarquons à peine. Avant de voir comment le système capitaliste combine la propriété privée, les marchés et les entreprises, nous devons les définir.

Au cours de l’histoire de l’Humanité, l’importance de la propriété privée a varié. Dans certaines sociétés, comme les chasseurs et cueilleurs qui furent nos lointains ancêtres, presque rien, si ce n’est les ornements personnels et les vêtements, n’était détenu par des individus. Dans d’autres, les cultures et les animaux relevaient de la propriété privée, mais pas la terre. Le droit d’utiliser la terre était accordé aux familles par consensus entre les membres d’un groupe, ou par un chef, sans que la famille ne soit jamais revêtue du droit de vendre la parcelle.

Dans d’autres systèmes économiques, certains êtres humains – les esclaves – relevaient de la propriété privée.


	biens d’équipement
	Les intrants durables et coûteux non liés à la main-d’œuvre utilisés dans la production (machines, bâtiments), à l’exclusion de certains intrants essentiels, par exemple l’air, l’eau, les connaissances, qui sont utilisés dans la production à un coût nul pour l’utilisateur.



Dans une économie capitaliste, une forme importante de la propriété privée est constituée des équipements, des bâtiments, et d’autres intrants durables utilisés pour produire des biens et des services. On les appelle des biens d’équipement.

La propriété privée peut être détenue par un individu, une famille, une entreprise ou une autre entité différente de l’État. Il existe des choses auxquelles nous accordons de l’importance qui ne relèvent pas de la propriété privée : par exemple, l’air que nous respirons, et la plupart des connaissances que nous utilisons ne peuvent être ni possédés ni achetés et vendus.


  Question 1.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les propositions suivantes, lesquelles sont des exemples de propriété privée ?

  
    	Les ordinateurs de votre université

    	La terre d’un fermier sous l’ère soviétique en Russie

    	Les parts d’une entreprise

    	Les compétences d’un travailleur

  

  
    	Bien que les ordinateurs possédés par l’université puissent être utilisés par beaucoup d’étudiants, ils restent la propriété de l’université, qui demande un paiement (les frais d’université) pour leur accès et peut en exclure leur usage par les non-étudiants.

    	En Russie, à la période soviétique, votre terre pouvait être transférée à d’autres par l’État et, ainsi, ne relevait pas de la propriété privée.

    	Les parts d’une entreprise représentent un droit sur les bénéfices futurs de l’entreprise ; ce droit peut être vendu, donné ou exercé selon les souhaits du propriétaire et représente le revenu que les non-propriétaires ne peuvent pas revendiquer.

    	Alors que la propriété intellectuelle est une propriété privée (de votre entreprise, de votre université ou de vous-même), vos compétences en général ne sont pas disponibles pour que les autres en deviennent propriétaires.

  




  Marchés

  Les marchés sont :

  
    	une façon d’établir un lien entre des individus qui pourraient tirer un avantage mutuel,

    	en échangeant des biens et services,

    	à travers un processus d’achat et de vente.

  



Les marchés sont un moyen de transférer des biens et des services d’une personne à une autre. Il y a d’autres manières de le faire, comme le vol, un cadeau, ou un arrêté de l’État. Les marchés diffèrent de cela sur trois points. 
Ils sont réciproques : contrairement aux cadeaux et au vol, le transfert d’un bien ou d’un service d’une personne à une autre sur un marché a pour contrepartie directe un transfert dans le sens inverse (soit d’un autre bien comme en économie de troc, soit de monnaie, soit d’une promesse de transfert futur en cas d’achat financé par un crédit).
Ils sont volontaires : les deux transferts – de l’acheteur et du vendeur – sont volontaires, puisque les biens échangés relèvent de la propriété privée. Pour avoir lieu, l’échange doit paraître bénéfique aux deux parties. De ce point de vue, les marchés diffèrent à la fois du vol et aussi des transferts de biens et de services dans le cas d’une économie centralisée et planifiée.
Dans la plupart des marchés, il y a de la concurrence. Un vendeur demandant un prix élevé, par exemple, observera que les acheteurs préfèrent acheter auprès d’autres vendeurs formant la concurrence.


  Exercice 1.6 La chaumière du pauvre homme

  « Dans sa chaumière, l’homme le plus pauvre peut défier toutes les forces de la Couronne. Sa chaumière peut bien être frêle, son toit branlant, le vent peut souffler en travers d’elle, la tempête, la pluie y pénétrer, mais le roi d’Angleterre ne le peut pas, sa puissance n’oserait franchir le seuil de cette maison en ruine. » – William Pitt, 1er Comte de Chatham, Discours à la Chambre des communes (1763).

  
    	Que nous indique ce texte sur la signification de la propriété privée ?

    	Cela s’applique-t-il aux habitations des citoyens de votre pays ?

  




  Exercice 1.7 Marchés et réseaux sociaux

  Considérez le site internet d’un réseau social que vous utilisez, par exemple Facebook. Examinez maintenant notre définition d’un marché.
Quelles sont les similarités et les différences entre ce réseau social et un marché ?




  Question 1.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi ces exemples, lesquels sont des marchés ?

  
    	Le rationnement alimentaire en période de guerre

    	Les sites Internet d’enchères comme eBay

    	Les revendeurs de billets à l’extérieur des salles de concert

    	La vente d’armes illégales

  

  
    	Le transfert de biens et services qui prend place dans une économie planifiée et centralisée suite à des arrêtés de l’État n’est pas un marché.

    	Un marché basé sur un système d’enchères reste un marché, où le mécanisme de prix fonctionne à travers des offres par opposition à un prix négocié ou pré-déterminé.

    	Un marché de revente reste un marché, bien que les biens en question ont déjà été vendus une première fois.

    	Un marché illégal est néanmoins un marché au sens économique du terme.

  




  Entreprise

  Une entreprise est une forme d’organisation de la production possédant les caractéristiques suivantes :

  
    	un ou plusieurs individus détiennent des biens d’équipement utilisés dans la production ;

    	ils versent des salaires aux employés ;

    	ils dirigent les employés (par l’intermédiaire de cadres dirigeants qu’ils emploient également) dans le but de produire des biens et des services ;

    	les biens et services produits appartiennent aux propriétaires ;

    	les propriétaires vendent cette production sur les marchés avec l’intention de réaliser un profit.

  



Néanmoins, la propriété privée et les marchés ne suffisent pas à eux seuls à définir le capitalisme. Dans de nombreux endroits, ils formaient des institutions importantes bien avant le capitalisme. La plus récente des trois composantes formant l’économie capitaliste est l’entreprise.

Les types d’entreprises qui composent une économie capitaliste incluent les restaurants, les banques, les grandes fermes qui payent d’autres personnes pour y travailler, les établissements industriels, les supermarchés et les fournisseurs d’accès à l’Internet. D’autres organisations productives qui ne sont pas des entreprises et qui jouent un moindre rôle dans une économie capitaliste incluent notamment les activités familiales, dans lesquelles la plupart ou toutes les personnes y travaillant sont des membres de la famille, les organisations à but non lucratif, les coopératives de salariés et les entités détenues par l’État (comme les compagnies de transport, d’électricité ou d’eau). Il ne s’agit pas d’entreprises, soit parce qu’elles ne réalisent pas de profit, soit parce que les propriétaires ne sont pas des individus privés qui possèdent les actifs de l’entreprise et emploient d’autres personnes pour y travailler. Notez qu’une entreprise paye des salaires aux employés ; dans le cas où elle recruterait des stagiaires étudiants non rémunérés, elle resterait une entreprise.


	marché du travail
	Dans ce marché, les employeurs proposent un salaire aux individus qui peuvent choisir de travailler pour eux. Les économistes disent que les employeurs sont du côté « demande » du marché, tandis que les employés sont du côté « offre ». Voir également : population active.



Les entreprises ont existé et joué un rôle mineur dans de nombreuses économies, et cela bien avant de devenir essentielles dans la production de biens et services au sein des économies capitalistes. Ce nouveau rôle fut à l’origine du développement soudain d’un type de marché qui avait joué un rôle restreint dans les systèmes économiques précédents : le marché du travail. Les propriétaires des entreprises (ou leurs dirigeants) proposent des emplois à des salaires suffisants pour attirer ceux qui recherchent un emploi.


	côté « offre »
	Le côté d’un marché au sein duquel les participants sont disposés à offrir quelque chose en échange d’argent (par exemple, ceux qui vendent du pain). Voir également : côté « demande ».
	côté « demande »
	Le côté d’un marché au sein duquel les participants sont disposés à offrir de l’argent afin d’acquérir un bien ou un service (par exemple, les consommateurs qui achètent du pain). Voir également : côté « offre ».



En langage économique, les employeurs constituent le côté de la demande sur le marché du travail (ils « demandent » des salariés), alors que les travailleurs constituent le côté de l’offre, en proposant de travailler sous la direction des propriétaires et des dirigeants qui vont les embaucher.

Une caractéristique remarquable des entreprises, qui les distingue des familles et des États, est la vitesse à laquelle elles peuvent naître, croître, décliner et mourir. Une entreprise performante peut évoluer en quelques années d’une situation où elle emploie quelques salariés seulement à une situation où elle devient une entreprise multinationale avec des centaines de milliers de clients, employant des milliers de salariés. Cela vient du fait qu’elles sont capables d’embaucher des employés supplémentaires sur le marché du travail et d’attirer des capitaux pour financer l’achat des biens d’équipement nécessaires à la croissance de la production.

Les entreprises peuvent également péricliter en l’espace de quelques années. Une entreprise qui ne réalise pas de profits n’aura pas assez d’argent (et sera incapable d’emprunter les capitaux nécessaires) pour continuer à employer et à produire. L’entreprise décline et certaines personnes y travaillant perdent leur emploi.

Comparez cela à une ferme familiale prospère. La famille sera plus riche que ses voisins ; mais à moins que la ferme familiale ne se transforme en entreprise et emploie d’autres individus pour y travailler, son expansion sera limitée. Si, inversement, la famille se révèle peu douée pour l’agriculture, elle sera simplement moins riche que ses voisins. Le chef de famille n’a pas la possibilité de licencier ses enfants, comme une entreprise peut le faire en cas de travailleurs non productifs. Aussi longtemps que la famille peut subvenir à ses besoins, il n’y a pas de mécanisme similaire à la faillite d’une entreprise qui lui ferait cesser son activité.

Les institutions publiques ont aussi tendance à être limitées dans leur capacité à s’étendre en cas de succès, et sont souvent protégées de la faillite en cas de mauvaises performances.

Définir précisément le capitalisme

Dans le langage de tous les jours, le mot « capitalisme » est utilisé de différentes manières, en partie parce que les personnes ont des opinions très arrêtées sur le sujet. Dans le langage économique, nous utilisons le terme d’une manière précise qui nous aide à communiquer : nous définissons le capitalisme comme un système économique combinant trois institutions, comme définies ci-dessus.

Le « capitalisme » ne fait pas référence à un système économique spécifique, mais à une catégorie de systèmes partageant ces caractéristiques. La manière dont les institutions du capitalisme – la propriété privée, les marchés et les entreprises – se combinent entre elles et avec les familles, le secteur public et les autres institutions diffère grandement selon les pays. Tout comme la glace et la vapeur sont toutes les deux de l’eau (définie chimiquement comme un composé de deux atomes d’hydrogène avec un atome d’oxygène), la Chine et les États-Unis sont tous les deux des économies capitalistes. Mais elles diffèrent dans le degré d’influence de l’État sur les affaires économiques, et dans bien d’autres manières. Cela démontre que les définitions en sciences sociales ne peuvent pas toujours être aussi précises qu’elles le sont dans les sciences dures.

Certaines personnes pourraient dire que « la glace n’est pas vraiment de l’eau », et objecter que la définition n’est pas la « vraie signification » du mot. Mais les débats sur la « vraie » définition (notamment quand on se réfère à des idées abstraites complexes comme le capitalisme ou la démocratie) oublient pourquoi les définitions sont utiles. Pensez à la définition de l’eau ou du capitalisme – non pas comme capturant une vraie signification – mais plutôt comme un outil qui est utile car il facilite la communication.

Les définitions en sciences sociales ne peuvent pas toujours être aussi précises qu’elles le sont dans les sciences dures. À la différence de l’eau, nous ne pouvons pas identifier un système économique capitaliste en utilisant des caractéristiques physiques faciles à mesurer.


  Exercice 1.8 Capitalisme

  Retournez à la Figure 1.7.

  
    	Pouvez-vous proposer une explication pour l’utilisation du terme « capitalisme » au moment des pics ?

    	Selon vous, pourquoi l’utilisation du terme est restée si importante depuis la fin des années 1980 ?
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1.7 Le capitalisme en tant que système économique

La Figure 1.8 montre que les trois composantes définissant un système économique capitaliste sont des concepts imbriqués. Le cercle le plus à gauche décrit une économie composée de familles isolées qui détiennent leurs propres biens d’équipement ainsi que les biens qu’elles produisent, mais qui n’échangent pas ou peu avec les autres.




            [image: Une économie capitaliste ajoute des entreprises à une économie de marché reposant sur des entreprises familiales et la propriété privée. ]



Figure 1.8 
Capitalisme : propriété privée, marchés et entreprises.






Dans un système capitaliste, la production est effectuée dans le cadre des entreprises. Les marchés et la propriété privée sont des éléments essentiels au fonctionnement des entreprises pour deux raisons :


  	les facteurs de production et la production relèvent de la propriété privée : les locaux des entreprises, les équipements, les brevets, les autres facteurs de production, appartiennent aux propriétaires, au même titre que la production résultante ;

  	les entreprises recourent aux marchés pour vendre leur production : les profits des propriétaires dépendent des marchés au sein desquels des clients achèteront volontairement les produits à un prix qui excédera les coûts de production.8




	propriété
	Le droit d’utiliser et d’exclure des tiers de l’usage d’une chose tout en ayant le droit de vendre le bien possédé.



Historiquement, des économies comme celles du cercle de gauche ont existé, mais elles ont été bien moins importantes que le système combinant les marchés et la propriété privée (cercle du milieu). La propriété privée est une condition essentielle au fonctionnement des marchés : les acheteurs ne voudront pas payer pour des biens, à moins d’avoir le droit de les posséder. Dans le cercle du milieu, l’essentiel de la production est soit réalisé par des individus (des cordonniers ou des forgerons, par exemple) ou des familles (par exemple, dans une ferme). Avant 1600, plusieurs grandes économies mondiales ont fonctionné ainsi.


	biens d’équipement
	Les intrants durables et coûteux non liés à la main-d’œuvre utilisés dans la production (machines, bâtiments), à l’exclusion de certains intrants essentiels, par exemple l’air, l’eau, les connaissances, qui sont utilisés dans la production à un coût nul pour l’utilisateur.



Un trait distinctif de la définition du capitalisme en tant que système économique est que, dans ce système, l’essentiel de la production se fait à l’aide de biens d’équipement privés qui sont exploités par des travailleurs rémunérés. Cela contraste avec la propriété publique des biens d’équipement dans une économie planifiée centralisée, où les entreprises et les marchés privés sont relativement peu importants. Les gigantesques métiers à tisser ont par exemple remplacé les rouets, et de puissants tracteurs labourent pour accomplir le travail auparavant effectué à la houe.

Un autre contraste se dessine avec un système économique défini comme une économie d’esclaves, où la plupart des travaux sont effectués par des personnes qui ne sont pas embauchées pour un salaire mais qui sont, comme la terre sur laquelle elles travaillent, la propriété d’une autre personne. Au-delà de ces définitions, les systèmes économiques capitalistes incluent également le travail effectué par des fonctionnaires du gouvernement et le travail non rémunéré au foyer, et, historiquement, celui effectué par des esclaves.

Le capitalisme est un système économique qui combine centralisation et décentralisation. Il concentre le pouvoir dans les mains des propriétaires et des dirigeants des entreprises qui peuvent alors s’assurer de la coopération d’un grand nombre d’employés au sein du processus de production. Néanmoins, il limite les pouvoirs des propriétaires et des autres individus, en raison de la concurrence rencontrée pour acheter et vendre sur les marchés.

Aussi, lorsque le propriétaire d’une entreprise interagit avec un employé, il est « le patron ». Mais lorsque le même propriétaire interagit avec un consommateur potentiel, il n’est qu’une autre personne essayant de réaliser une vente, en concurrence avec d’autres entreprises. C’est cette combinaison inhabituelle de concurrence entre entreprises et de concentration du pouvoir et de coopération au sein de ces mêmes entreprises, qui permet d’expliquer le succès du capitalisme en tant que système économique.

Comment le capitalisme pourrait mener à une croissance des conditions de vie ?

Deux changements majeurs ont accompagné l’émergence du capitalisme, tous deux ont amélioré la productivité des travailleurs individuels.

Technologie

Comme nous l’avons vu, la révolution technologique permanente coïncida avec la transition vers des entreprises agissant comme le moyen principal pour organiser la production. Cela ne signifie pas nécessairement que les entreprises ont causé le changement technologique. Mais les entreprises qui se faisaient concurrence entre elles sur les marchés avaient des incitations fortes à adopter et à développer des technologies nouvelles et plus productives, et à investir dans des biens d’équipement qui n’auraient pas été à la portée des entreprises familiales opérant à petite échelle.

Spécialisation

La croissance des entreprises employant un grand nombre de travailleurs — et l’expansion des marchés connectant le monde entier à travers les échanges — a permis une spécialisation sans précédent dans l’histoire économique, tant dans les tâches que dans les produits occupant les travailleurs. Dans la prochaine section, nous verrons comment cette spécialisation pourrait augmenter la productivité du travail et les niveaux de vie.


  Exercice 1.9 Entreprise ou pas ?

  À l’aide de notre définition, expliquez si chacune des organisations suivantes est une entreprise en vérifiant si elle satisfait les critères de définition d’une entreprise. Vous pouvez vous aider d’Internet.

  
    	John Lewis (Royaume-Uni)

    	Une ferme familiale au Vietnam

    	Le cabinet médical de votre médecin de famille

    	Walmart (États-Unis)

    	Un vaisseau corsaire du 18e siècle (cf. notre description du Vagabond dans l’Unité 5)

    	Google (États-Unis)

    	Manchester United (Royaume-Uni)

    	Wikipédia
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1.8 Les gains de la spécialisation

Capitalisme et spécialisation

Regardez les objets dans votre environnement de travail. Connaissez-vous la personne qui les a fabriqués ? Même question pour vos habits ou autre chose dans votre champ de vision.

Maintenant imaginez que nous sommes en 1776, l’année où Adam Smith a écrit La Richesse des Nations. Les mêmes questions, posées n’importe où dans le monde, auraient eu une réponse différente.

À cette époque, de nombreuses familles produisaient une variété de biens pour leur propre consommation, dont des cultures, de la viande, des habits et même des outils. Nombre des choses que vous auriez observées à l’époque d’Adam Smith auraient été fabriquées par un membre de la famille ou du village. Vous auriez vous-même fabriqué quelques objets ; d’autres auraient été fabriqués localement ou achetés sur le marché du village.


	économies d’échelle
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production fait plus que doubler le niveau de la production. La forme de la courbe de coût moyen à long terme de l’entreprise dépend non seulement des rendements d’échelle dans la production mais également de l’effet d’échelle sur les prix que l’entreprise paye pour ses facteurs de production. Connu également sous le terme : rendements d’échelle croissants. Voir également : déséconomies d’échelle.



L’un des changements qui étaient en cours à la période où Adam Smith a vécu, mais s’est grandement accéléré depuis, est la spécialisation dans la production de biens et services. Comme Smith l’expliquait, nous devenons meilleurs dans la production de biens quand nous nous concentrons sur un nombre limité d’activités. Cela est vrai pour trois raisons :


  	apprentissage par la pratique : nous acquérons des compétences en produisant des choses ;

  	différence de capacités : pour des raisons de compétences ou d’environnement naturel, comme la qualité des sols, certaines personnes sont meilleures que d’autres dans la production de certains biens ;

  	économies d’échelle : produire un grand nombre d’unités d’un bien est souvent plus rentable en termes de coûts que produire une petite quantité. Nous explorerons cela plus en détail à l’Unité 7.



Ce sont les avantages à travailler sur un nombre limité de tâches ou de produits. Les gens ne produisent pas en général la diversité des biens et services qu’ils utilisent ou consomment au quotidien. À la place, nous nous spécialisons, certains produisant un bien, d’autres produisant d’autres biens, certains travaillant comme soudeurs, d’autres comme enseignants ou fermiers.

Néanmoins, les gens ne se spécialiseront pas à moins d’avoir un moyen d’acquérir les autres biens dont ils ont besoin.

Pour cette raison, la spécialisation – appelée la « division du travail » – pose un problème pour la société : comment les biens et les services sont distribués du producteur au consommateur final ? Au cours du temps, cela s’est produit de différentes manières, comme les réquisitions et la distribu­tion opérées par le gouvernement aux États-Unis et dans plusieurs économies pendant la Seconde Guerre mondiale. D’autres manières incluent les cadeaux et le partage volontaire que nous effectuons en famille de nos jours et tels qu’ils étaient pratiqués par nos ancêtres chasseurs et cueilleurs au sein de communautés sans nécessairement de liens familiaux entre eux. Le capitalisme renforce nos opportunités de spécialisation en élargissant l’importance économique des marchés et des entreprises.

La spécialisation existe au sein des États et aussi dans les familles, où la répartition des tâches du ménage est souvent associée à l’âge et au genre. Ici, nous nous intéressons à la division du travail dans les entreprises et les marchés.

La division du travail dans les entreprises

Adam Smith commence La Richesse des Nations avec la phrase suivante :


  « Les plus grandes améliorations dans la puissance productive du travail, et la plus grande partie de l’habileté, de l’adresse, et de l’intelligence avec laquelle il est dirigé ou appliqué, sont dues, à ce qu’il semble, à la division du travail. »



Il continue par la description d’une usine d’épingles dans laquelle la spécialisation des tâches entre les ouvriers permet un niveau de productivité – épingles produites par jour – qui lui sembla extraordinaire. Les entreprises pouvaient employer des milliers, voire des millions d’individus, dont la plupart sont occupés sur des tâches spécialisées sous la direction des propriétaires ou du dirigeant de l’entreprise.

Cette description de l’entreprise met en exergue sa nature hiérarchique, du haut vers le bas. Néanmoins, vous pouvez également penser l’entreprise comme un moyen par lequel un grand nombre de personnes, chacune dotée de capacités et compétences distinctes, contribue à un résultat commun, la production. L’entreprise facilite ainsi une forme de coopération entre des producteurs spécialisés, qui augmente la productivité.

Nous reviendrons à la question de qui fait quoi au sein de l’entreprise et pourquoi à l’Unité 6.

Marchés, spécialisation et avantage comparatif

Le chapitre 3 de La Richesse des Nations est intitulé : « Que la division du travail est limitée par l’étendue du marché ». Smith y explique : si le marché est très petit, personne ne sera encouragé à s’adonner entièrement à une seule occupation, faute de pouvoir trouver à échanger tout le surplus du produit de son travail, qui excédera sa propre consommation, contre un pareil surplus du produit du travail d’autrui qu’il voudrait se procurer.

Quand vous entendez le mot « marché », à quel mot pensez-vous ? « Concurrence » vient probablement à l’esprit. Et vous auriez raison d’associer les deux.

Mais vous pourriez aussi penser au mot « coopération ». Pourquoi ? Parce que les marchés permettent à chacun poursuivant ses intérêts privés de travailler ensemble, à la production et à la distribution des biens et services, d’une manière qui est loin d’être parfaite mais qui est, dans la plupart des cas, meilleure que les alternatives.

Les marchés réussissent un résultat extraordinaire : la coopération réalisée à une échelle mondiale, de manière non intentionnelle. Les personnes qui ont fabriqué le téléphone sur votre bureau ne savent rien de vous et ne s’en préoccupent pas. Ils le produisent à votre place, car ils sont meilleurs que vous pour produire des téléphones et vous vous retrouvez avec, parce que vous les payez, ce qui leur permet de s’acheter les biens dont ils ont besoin, qui sont également produits par des personnes qui leur sont inconnues.

Un exemple simple illustre comment, quand les individus diffèrent dans leur capacité à produire différents biens, les marchés leur permettent de se spécialiser. Il montre quelque chose de surprenant : tous les producteurs peuvent bénéficier d’une spécialisation et d’un échange de biens, même quand cela implique qu’un producteur se spécialise dans un bien qu’un autre pourrait produire à un coût plus faible.

Imaginez un monde de deux individus seulement (Greta et Carlos) qui ont chacun besoin de deux biens, des pommes et du blé, pour survivre. Ils diffèrent dans leur productivité à cultiver des pommes et du blé. Si Greta passe tout son temps, disons 2 000 heures au cours d’une année, à la production de pommes, elle produirait 1 250 pommes. Si elle produisait seulement du blé, elle produirait 50 tonnes par an. Carlos a une terre moins fertile que Greta pour produire les deux cultures : s’il dédiait tout son temps (le même montant que Greta) à la production de pommes, il produirait 1 000 pommes au cours d’une année, et s’il produisait seulement du blé, il en produirait 20 tonnes. Regardez la Figure 1.9a pour un résumé.





  
    
      	 
      	Production si 100 % du temps sont consacrés à un bien
    

  
  
    
      	Greta
      	1 250 pommes ou 50 tonnes de blé
    

    
      	Carlos
      	1 000 pommes ou 20 tonnes de blé
    

  





Figure 1.9a 
Avantages absolu et comparatif dans la production de pommes et de blé.






Bien que la terre de Carlos soit moins bonne pour les deux cultures, son désavantage est moindre, par rapport à Greta, pour les pommes que pour le blé. Greta peut produire 2,5 fois plus de blé qu’il ne le peut, mais seulement 25 % de pommes en plus.

Les économistes distinguent qui est meilleur en production de deux manières : l’avantage absolu et l’avantage comparatif.


	avantage absolu
	Une personne ou un pays détient un avantage absolu dans la production d’un bien lorsqu’il a besoin de moins de facteurs de production que d’autres personnes ou d’autres pays pour produire ce bien. Voir également : avantage comparatif.



Greta a un avantage absolu dans les deux cultures. Carlos a un désavantage absolu. Elle peut produire plus de chaque culture par rapport à lui.


	avantage comparatif
	Une personne ou un pays détient un avantage comparatif dans la production d’un bien, si le coût de production d’une unité additionnelle de ce bien par rapport au coût de produire un autre bien est inférieur au coût de production des mêmes deux biens pour une autre personne ou un autre pays. Voir également : avantage absolu.



Carlos a un avantage comparatif dans les pommes. Bien qu’elle soit plus performante, Carlos est moins désavantagé dans la production de pommes. Greta a un avantage comparatif dans la production de blé.

Initialement, Carlos et Greta ne sont pas en mesure d’échanger ensemble. Tous les deux doivent être autosuffisants, en consommant exactement ce qu’ils produisent, de sorte qu’ils produiront chacun des deux biens afin de survivre. Greta choisit d’utiliser 40 % de son temps dans la production de pommes et le reste pour la production de blé. La colonne 1 de la Figure 1.9b montre qu’elle produit et consomme 500 pommes et 30 tonnes de blé. La consommation de Carlos est également indiquée : il dépense 30 % de son temps pour la production de pommes et 70 % pour le blé.

Maintenant supposez qu’il y a des marchés où les pommes et le blé peuvent être achetés et vendus, et que 40 pommes peuvent être achetées pour le prix de 1 tonne de blé. Si Greta se spécialise seulement dans le blé, en produisant 50 tonnes de blé et aucune pomme, tandis que Carlos se spécialise dans les pommes, la production totale des deux cultures sera supérieure à ce qu’elle était en autosuffisance (colonne 2). Ils peuvent alors tous les deux vendre un peu de leur propre culture sur le marché, et acheter un peu du bien que l’autre a produit.

Par exemple, si Greta vend 15 tonnes de blé (colonne 3) afin d’acheter 600 pommes, elle pourra maintenant consommer plus de pommes et plus de blé qu’elle ne le pouvait avant (colonne 4). Le tableau montre que l’achat de 15 tonnes de blé produites par Greta, contre 600 pommes, permet également à Carlos de consommer plus des deux biens qu’il ne le pouvait en l’absence de la spécialisation et du commerce.






  
    	
    	
    	Auto-suffisance
    	Spécialisation complète et échange
  



  
    	
    	
    	
    	Production
    	
    	Échange
    	
    	Consommation
  

  
    	
    	
    	1
    	2
    	
    	3
    	
    	4
  

  
    	Greta
    	Pommes
    	500
    	0
    	
    	
    	
    	600
  

  
    	Blé
    	30
    	50
    	=
    	15
    	+
    	35
  

  
    	Carlos
    	Pommes
    	300
    	1 000
    	=
    	600
    	+
    	400
  

  
    	Blé
    	14
    	0
    	
    	
    	
    	15
  



  
    	Total
    	Pommes
    	800
    	1 000
    	
    	600
    	
    	1 000
  

  
    	Blé
    	44
    	50
    	
    	15
    	
    	50
  







Figure 1.9b 
Comparaison de l’autosuffisance et de la spécialisation. En auto-suffisance, chacun consomme exactement ce qu’il produit. Dans le cas de la spécialisation complète, Greta ne produit que du blé ; Carlos ne produit que des pommes ; et ils échangent le surplus de leur production au-delà de ce qu’ils consomment.






En construisant cet exemple, nous faisons l’hypothèse que les prix de marché sont tels qu’une tonne de blé peut être échangée contre 40 pommes. Nous retournerons au fonctionnement des marchés dans les Unités 7 à 12, mais l’Exercice 1.10 montre que cette hypothèse n’est pas essentielle. Il y a d’autres prix auxquels Greta et Carlos bénéficieraient tous les deux d’un échange entre eux.

L’opportunité d’échanger – c’est-à-dire, l’existence des marchés pour les pommes et le blé – a bénéficié à la fois à Greta et Carlos. Cela a été rendu possible car la spécialisation dans la production d’un bien unique a augmenté le montant total de chaque bien produit, de 800 à 1 000 pommes et de 44 à 50 tonnes de blé. Le résultat surprenant évoqué précédemment est que Greta finit par acheter 600 pommes à Carlos bien qu’elle aurait pu les produire elle-même à un coût inférieur (en termes de temps de travail). C’était néanmoins une meilleure manière d’allouer leur temps car, bien que Greta ait un avantage absolu dans la production des deux biens, Carlos avait un avantage comparatif dans la production de pommes.

Les marchés contribuent à augmenter la productivité du travail – et peuvent ainsi aider à expliquer la crosse de hockey de l’Histoire – en permettant aux individus de se spécialiser dans la production de biens pour lesquels ils ont un avantage comparatif, c’est-à-dire les choses pour lesquelles ils sont – d’une certaine manière – moins mauvais !


  Exercice 1.10 Pommes et blé

  Supposez que les prix de marché sont tels que 35 pommes peuvent être achetées contre une tonne de blé.

  
    	Si Greta vendait 16 tonnes de blé, est-ce que Carlos et elle verraient leurs situations améliorées ?

    	Que se passerait-il si seulement 20 pommes pouvaient être achetées pour le prix d’une tonne de blé ?
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1.9 Capitalisme, causalité et la crosse de hockey de l’Histoire

Nous avons vu que les institutions associées au capitalisme ont le potentiel d’améliorer la vie des individus, à travers les opportunités liées à la spécialisation et l’introduction de nouvelles technologies, et que la révolution technologique permanente a coïncidé avec l’émergence du capitalisme. Mais pouvons-nous conclure que le capitalisme a causé le coude de la crosse de hockey ?

Nous devrions nous méfier quand quelqu’un prétend que quelque chose de complexe (le capitalisme) « cause » quelque chose d’autre (des niveaux de vie plus élevés, le progrès technologique, un monde interconnecté, ou des défis environnementaux).

En sciences, l’affirmation selon laquelle X cause Y nécessite de comprendre la relation existant entre la cause (X) et l’effet (Y) et de réaliser des expériences pour rassembler des preuves en mesurant X et Y.


	causalité
	Une relation de cause à effet établissant qu’un changement dans cette variable produit un changement dans une autre variable. Alors qu’une corrélation qualifie seulement le fait que deux choses évoluent ensemble, une causalité implique un mécanisme expliquant l’association : la causalité est donc un concept plus restrictif. Voir également : expérience naturelle, corrélation.



Nous souhaitons établir des relations causales en économie – pour comprendre pourquoi les choses arrivent, ou pour concevoir des manières de changer quelque chose afin d’améliorer le fonctionnement de l’économie. Cela signifie établir le lien causal que la politique X a de bonnes chances de causer le changement Y. Par exemple, un économiste pourrait dire : « Si la banque centrale baisse le taux d’intérêt, plus de personnes achèteront des maisons et des voitures. »

Mais une économie est faite d’interactions entre des millions de personnes. Nous ne pouvons pas toutes les mesurer et les comprendre, et il est rare que l’on puisse rassembler des preuves en menant des expériences (bien que l’Unité 4 donne des exemples d’utilisation d’expériences conventionnelles dans un domaine de l’économie). Dès lors, comment les économistes peuvent-ils produire des résultats scientifiques ? L’exemple suivant montre comment l’observation du monde peut nous aider à investiguer les causes et les effets.


  Comment les économistes apprennent des données Les institutions sont-elles importantes pour la croissance du revenu ?

  Nous pouvons remarquer que l’émergence du capitalisme a coïncidé avec, ou s’est produit juste avant, la Révolution industrielle et le coude vers le haut de la crosse de hockey. Cette simultanéité serait compatible avec l’hypothèse selon laquelle les institutions capitalistes seraient parmi les causes de la période de croissance continue de la productivité. Mais l’émergence d’un environnement culturel de réflexion libre, appelé Les Lumières, a également coïncidé avec le coude vers le haut de la crosse de hockey. Les origines de cette croissance sont-elles à chercher dans les insti­tutions, la culture, les deux, ou d’autres causes encore ? Les opinions des économistes et des historiens divergent, comme nous le verrons dans l’Unité 2, lorsque nous nous demanderons quelles furent les causes de la Révolution industrielle.

  Les scientifiques dans toutes les disciplines cherchent à restreindre les choses sur lesquelles ils ne sont pas d’accord en utilisant des faits. Pour des questions économiques difficiles, comme « Les institutions sont-elles importantes pour l’économie ? », les faits peuvent produire suffisamment d’informations pour parvenir à une conclusion.

  
	expérience naturelle
	Une étude empirique qui exploite des groupes de comparaison advenus naturellement et où les chercheurs n’ont pas la capacité d’assigner des participants à des groupes de traitement et de contrôle, comme c’est le cas dans les expérimentations conventionnelles. Parfois, des différences de législations, de politiques publiques, de climats et d’autres évènements peuvent offrir l’opportunité d’analyser les populations comme si elles avaient fait partie d’une expérience. La validité de telles études repose sur le postulat que l’allocation des sujets aux groupes de contrôle et de traitement produits naturellement peut être considérée comme aléatoire.



  Une méthode pour y parvenir est appelée une expérience naturelle. Il s’agit d’une situation dans laquelle il y a des différences dans un paramètre d’intérêt – un changement dans les institutions, par exemple – qui sont indépendantes (pas associées) des différences dans les autres causes possibles.

  La division de l’Allemagne en deux systèmes économiques à l’issue de la Seconde Guerre mondiale – planifié et centralisé à l’est et capitaliste à l’ouest – constituait une expérience naturelle. Durant cette période, un « Rideau de fer » politique, comme l’a décrit le Premier ministre britannique Winston Churchill, a divisé le pays. Il séparait deux populations qui jusqu’à présent avaient partagé la même langue, culture et économie capitaliste.9

  Puisque nous sommes incapables de modifier le passé – quand bien même il serait utile de réaliser des expériences sur des popula­tions entières –, nous nous appuyons sur des expériences naturelles. C’est ce qu’expliquent, dans cet entretien, le biologiste Jared Diamond et le professeur de sciences politiques James Robinson.

  En 1936, avant la Seconde Guerre mondiale, les niveaux de vie de ce qui allait devenir l’Allemagne de l’Est et l’Allemagne de l’Ouest étaient identiques. Il s’agit d’un cadre favorable à l’utilisation de la méthode de l’expérience naturelle. Avant la guerre, les entreprises situées dans les régions de Saxe et de Thuringe étaient des leaders mondiaux dans les productions automobile, aéronautique, chimique, optique et dans l’ingénierie de précision.

  À la suite de l’instauration de la planification centralisée en Allemagne de l’Est (RDA), la propriété privée, les marchés et les entreprises ont quasiment disparu. Les décisions de produire, quand, où, et en quelle quantité n’étaient plus prises par des personnes privées, mais par des responsables de l’État. Ces dirigeants publics qui géraient ces organi­sations économiques n’avaient pas à suivre le principe du capitalisme, c’est-à-dire à produire des biens et des services que les consommateurs achèteraient à un prix supérieur aux coûts de production.

  L’Allemagne de l’Ouest (RFA), elle, est demeurée une économie capitaliste.

  Le Parti communiste de la RDA prévoyait en 1958 que le niveau de bien-être matériel dépasserait celui de la RFA en 1961. L’échec de cette prédiction fut l’une des raisons de la construction du Mur de Berlin séparant RDA et RFA en 1961. En 1989, lors de la chute du Mur et de l’abandon de la planification centralisée en Allemagne de l’Est, le PIB par tête de l’Allemagne de l’Est était moitié moindre que celui de l’Allemagne de l’Ouest capitaliste. La Figure 1.10 représente les trajectoires différentes des deux Allemagnes ainsi que les évolutions de deux autres économies à partir de 1950. Elle utilise l’échelle de rapport.

  


            [image: Le PIB de l’Allemagne de l’Ouest a crû plus vite que celui de l’Allemagne de l’Est entre 1950 et 1989. ]



Figure 1.10 
Les deux Allemagnes : planification et capitalisme (1950–1989).
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  Remarquons sur la Figure 1.10 que l’Allemagne de l’Ouest a commencé dans une position plus favorable que celle de l’Allemagne de l’Est en 1950. Pourtant, en 1936, avant le début de la guerre, les deux parties de l’Allemagne avaient des niveaux de vie pratiquement identiques. Les deux régions avaient réalisé une industrialisation avec succès. La faiblesse relative de l’Allemagne de l’Est en 1950 n’était pas due principalement à des différences dans la quantité des biens d’équipement ou dans les compétences par tête de la population. Elle résultait plutôt des conséquences plus négatives de la scission du pays pour la structure des industries en Allemagne de l’Est.10

  Contrairement à certaines économies capitalistes qui disposaient pourtant d’un revenu par tête plus faible en 1950, l’économie planifiée de la RDA n’a pas rattrapé les têtes de file mondiales dont faisait partie la RFA. En 1989, l’économie japonaise (qui avait également subi des dommages de guerre) avait rattrapé l’Allemagne de l’Ouest grâce à une combinaison particulière de propriété privée, de marchés et d’entreprises, ainsi qu’un rôle coordinateur fort de l’État, et l’Espagne avait réduit une partie de son retard.

  Il n’est pas possible de conclure à partir de l’expérience naturelle allemande que le capitalisme génère toujours une croissance économique rapide alors que la planification centralisée est une garantie de stagnation relative. Ce que nous pouvons en déduire est plus limité : pendant la seconde moitié du 20e siècle, la divergence des institutions économiques a eu un impact sur le niveau de vie du peuple allemand.
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1.10 Les différents capitalismes : institutions, État et économie

Tous les pays capitalistes n’ont pas connu le même succès économique, identifié dans la Figure 1.1a, que celui rencontré par la Grande-Bretagne, et plus tard le Japon. La Figure 1.11 représente l’évolution d’une sélection de pays au cours du 20e siècle. Il montre, par exemple, le contraste saisissant en Afrique, entre le Botswana, qui est parvenu à atteindre une croissance soutenue, et l’échec relatif du Nigéria. Ces deux pays sont richement dotés en ressources naturelles (le Botswana en diamants, et le Nigéria en pétrole), mais ils diffèrent dans la qualité de leurs institutions – s’agissant de la corruption et du détournement des fonds publics, par exemple –, ce qui explique leurs trajectoires contrastées.

Le pays le plus performant de la Figure 1.11 est la Corée du Sud. En 1950, son PIB par tête était identique à celui du Nigéria. En 2013, la Corée du Sud était devenue 10 fois plus riche.


	État développementaliste
	Un État qui tient un rôle majeur dans la promotion du développement économique via des investissements publics, la subvention de certains secteurs, l’éducation ainsi que d’autres politiques publiques.



Son décollage eut lieu sous des institutions et des politiques radicalement différentes de celles que connut la Grande-Bretagne au 18e et au 19e siècle. La différence la plus importante est que les pouvoirs publics en Corée du Sud (de concert avec un petit nombre de très grandes entreprises) jouèrent un rôle primordial en dirigeant le processus de développement. Ils promurent intentionnellement certaines industries, exigeant des entreprises qu’elles deviennent compétitives sur les marchés étrangers, et fournirent une éducation de haute qualité à leur main-d’œuvre. On parle aujourd’hui d’État développementaliste au sujet du rôle majeur de l’État coréen dans le décollage économique du pays, et cette notion comprend aujourd’hui tout État intervenant de la sorte dans son économie. Le Japon et la Chine fournissent d’autres exemples.11




            [image: Entre 1928 et 2015, le PIB de la Corée du Sud a crû bien plus vite que celui de l’Argentine, de la Russie (ex-URSS), du Brésil, du Bostwana et du Nigéria. ]



Figure 1.11 
Divergence du PIB par tête au sein des pays qui ont connu une révolution capitaliste tardive (1928–2015). Note : La série sur l’ex-Union soviétique exclut la Fédération de Russie après 1992.
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La Figure 1.11 montre également qu’en 1928, lorsque le premier plan quinquennal de l’Union soviétique (ex-URSS) fut introduit, le PIB par tête y valait un dixième de celui de l’Argentine, était égal à celui du Brésil et était bien plus élevé que celui de la Corée du Sud. La planification centralisée en Union soviétique a produit une croissance régulière mais peu spectaculaire pendant près de cinquante ans. Le PIB par tête de l’Union soviétique a largement devancé celui du Brésil, et surpassa même brièvement celui de l’Argentine juste avant l’effondrement du régime communiste en 1990.

Certains chercheurs émettent des doutes quant à la validité des estimations du PIB sur une longue période, en dehors de l’Europe notamment, car les économies de ces pays présentaient des structures très différentes.

Le contraste entre l’Allemagne de l’Ouest et l’Allemagne de l’Est illustre l’une des raisons pour lesquelles la planification centralisée fut abandonnée en tant que système économique. Elle tient à son incapacité, dans le dernier quart du 20e siècle, à apporter les améliorations en termes de niveau de vie, qui étaient observées dans certaines économies capitalistes. Pourtant, les différentes formes de capitalisme qui ont remplacé la planification centralisée dans les pays de l’ex-bloc soviétique n’ont pas mieux fonctionné. En témoigne la chute importante du PIB par tête de ces pays après 1990. L’économiste Lisa Cook, de l’Université d’État du Michigan, se demande pourquoi la transition vers le capitalisme en Russie dans les années 1990 n’a pas déclenché une vague d’innovation. Elle documente les inventions de la fin du 19e siècle apportées par des inventeurs afro-américains, notamment des masques à gaz, des feux de circulation et de la technologie des ampoules électriques. Elle explique comment cette vague d’innovations a été interrompue par une vague d’attaques et de violence collective anti-Noirs. Ses observations des conditions politiques et économiques dans lesquelles l’innovation peut prospérer sont pertinentes pour comprendre les grandes différences qui existent aujourd’hui à travers le monde quant au degré d’innovation.


    
        

        
    

    
        Dans notre vidéo « Économiste en action », Lisa Cook explique ce qui stimule ou tue l’innovation.
    



Quand le capitalisme est-il dynamique ?

Les performances tardives de certaines économies de la Figure 1.11 prouvent que l’existence d’institutions capitalistes ne suffit pas pour créer une économique dynamique, c’est-à-dire, une économie assurant une croissance durable des conditions de vie. Deux ensembles de conditions contribuent au dynamisme du système économique capitaliste. Un ensemble est économique ; l’autre est politique, il concerne le gouvernement et son mode de fonctionnement.

Conditions économiques

Le moindre dynamisme du capitalisme dans certaines situations peut être dû aux éléments suivants :12 13


  	la propriété privée n’est pas garantie : il y a une faible application des lois et des contrats ou de l’expropriation soit par des organisations criminelles ou par l’État ;

  	les marchés ne sont pas concurrentiels : ils échouent à offrir les incitations nécessaires au dynamisme d’une économie capitaliste ;

  	les entreprises sont possédées et gérées par des personnes qui survivent grâce à leurs connexions avec l’État ou à leur privilège de naissance : ces personnes ne sont pas devenues propriétaires ou dirigeants grâce à leur aptitude à fournir des biens et services de haute qualité à un prix compétitif. Les deux autres défaillances risquent d’augmenter ce phénomène.



Les combinaisons des échecs des trois institutions basiques du capitalisme impliquent que les individus et les groupes ont souvent plus à gagner en dépensant du temps et des ressources à faire du lobbying, à mener des activités criminelles, ou à s’investir dans d’autres moyens permettant d’orienter la distribution des revenus en leur faveur. Ils ont moins à gagner de la création directe de valeur économique.14

Le capitalisme est le premier système économique dans l’histoire de l’Humanité dans lequel l’appartenance à l’élite est conditionnée à un haut niveau de performance économique. En tant que propriétaire d’entreprise, si vous échouez, vous ne faites plus partie du club. Personne ne vous radie, car cela n’est pas nécessaire : vous faites simplement faillite. Un aspect important de la discipline du marché – produire de bons produits de manière rentable ou échouer – est que là où elle marche bien, elle est automatique. Avoir un ami bien placé ne garantit pas de pouvoir poursuivre son activité. La même discipline s’applique aux entreprises et aux individus au sein des entreprises : les perdants sortent. La concurrence de marché fournit un mécanisme permettant d’éliminer ceux dont les performances sont insuffisantes.

Imaginez à quel point cela est différent des autres systèmes économiques. Un seigneur féodal qui gérait mal son domaine n’était qu’un seigneur déplorable. Mais le propriétaire d’une entreprise incapable de produire des biens qui plaisent aux acheteurs, et à des prix supérieurs aux coûts de production est, comme nous l’avons vu, en faillite. Et un propriétaire en faillite est un ex-propriétaire.

Bien sûr, s’ils sont initialement très riches et qu’ils disposent d’un bon réseau politique, les propriétaires et les dirigeants d’entreprises capitalistes survivent, et leurs entreprises restent en activité malgré leurs défaillances, parfois pour de longues périodes, voire pour des générations. Les perdants continuent parfois. Mais il n’y a pas de garanties : pour devancer la concurrence, il faut innover en permanence.

Conditions politiques

L’État est également important. Nous avons vu que dans certaines économies – en Corée du Sud, par exemple –, les États ont joué un rôle principal dans la révolution capitaliste. Dans presque chaque économie capitaliste moderne, les États constituent une large part de l’économie, leurs activités comptant pour presque la moitié du PIB pour certains. Mais même dans les pays où le rôle de l’État est limité, comme en Angleterre au moment du décollage économique, les États continuent d’établir, de faire respecter et de changer les lois et les régulations qui influencent la manière dont l’économie fonctionne. Les marchés, la propriété privée et les entreprises sont tous régulés par des lois et des politiques publiques.


	monopole
	Une entreprise qui est l’unique vendeur d’un produit n’ayant pas de substituts proches. Se dit aussi d’un marché avec un seul vendeur. Voir également : pouvoir de monopole, monopole naturel.



Afin que les innovateurs prennent le risque d’introduire un nouveau produit ou un nouveau processus de production, il est nécessaire de protéger la propriété de leur profit potentiel du vol par un système juridique efficace. Les pouvoir publics doivent aussi régler les conflits autour des droits de propriété et protéger ces droits nécessaires au bon fonctionnement des marchés.


	too big to fail
	Une caractéristique des grandes banques, dont l’existence est essentielle à l’économie si bien qu’elles seront sauvées par l’État en cas de difficulté financière. Si une banque est trop grosse pour faire faillite, elle n’a pas à supporter tous les coûts de ses activités et est davantage susceptible de prendre de plus gros risques. Voir également : aléa moral.



Comme le signala Adam Smith, en créant des monopoles comme la Compagnie des Indes orientales, les États vident parfois de son contenu le principe de concurrence. Si une grande entreprise est capable de constituer un monopole en excluant tous ses concurrents ou si un certain nombre d’entreprises sont capables d’entrer en collusion pour maintenir des prix élevés, l’incitation à l’innovation et à la discipline par crainte de faillite s’estompera. Cela est également vrai dans les économies modernes lorsque des banques ou d’autres entreprises sont considérées comme trop importantes pour faire faillite (too big to fail, en anglais) et sont renflouées par les gouvernements alors qu’elles auraient dû faire faillite.

Outre la garantie d’un environnement favorable aux institutions du système économique capitaliste, l’État fournit des biens et services essentiels tels que les infrastructures physiques, l’éducation ou la défense nationale. Dans les prochaines unités, nous nous demandons en quoi les politiques publiques dans des domaines comme la concurrence, les taxes et les subventions pour protéger l’environnement ou la redistribution des revenus, la création de richesse, et le niveau d’emploi et d’inflation peuvent aussi être pertinentes économiquement parlant.

En somme, le capitalisme peut être un système économique dynamique lorsqu’il combine :


  	des incitations privées à innover pour réduire les coûts : elles découlent de la concurrence de marché et de la garantie de la propriété privée ;

  	des entreprises dirigées par des individus qui ont démontré leur compétence à produire des biens à faible coût ;

  	des politiques publiques favorables à ces conditions : elles fournissent des biens et services essentiels qui ne seraient pas fournis par des entreprises privées ;

  	une société, un environnement biophysique et des ressources naturelles stables : comme dans les Figures 1.5 et 1.12.




	révolution capitaliste
	De rapides avancées technologiques combinées à l’émergence d’un nouveau système économique.



Ce sont les conditions qui constituent ensemble ce que nous appelons la Révolution capitaliste, celle qui, en Grande-Bretagne d’abord et dans d’autres pays ensuite, a transformé la façon dont les individus interagissent entre eux et avec la nature dans le but de produire leur subsistance.

Systèmes politiques


	système politique
	Un système politique détermine comment les gouvernements seront sélectionnés, et comment ces gouvernement vont prendre et mettre en place les décisions qui affectent tous ou la plupart des membres de la population.
	démocratie
	Un système politique, qui idéalement confère à tous les citoyens un égal pouvoir politique,  défini par des droits individuels tels que la liberté de parole, de rassemblement et de presse ; des élections justes pour lesquelles toute personne adulte est éligible pour voter ; et où le perdant à l’issue de ces élections quitte le pouvoir.



L’une des raisons pour lesquelles le capitalisme prend un si grand nombre de formes est qu’au cours de l’Histoire et encore aujourd’hui, les économies capitalistes ont coexisté avec de nombreux systèmes politiques. Un système politique, comme la démocratie ou la dictature, détermine comment les gouvernements seront sélectionnés, et comment ces gouvernements vont prendre et mettre en place les décisions qui affectent la population.

Le capitalisme est apparu en Grande-Bretagne, aux Pays-Bas, et dans la plupart des pays aujourd’hui riches, bien avant l’adoption de la démocratie. La plupart des adultes n’avaient pas le droit de vote dans la plupart des pays avant la fin du 19e siècle (la Nouvelle-Zélande fut le premier pays). Encore récemment, le capitalisme a prospéré avec des régimes non démocratiques, comme au Chili de 1973 à 1990, au Brésil de 1964 à 1985, et au Japon jusqu’en 1945. La Chine moderne a opté également pour une variante du régime capitaliste, mais son régime politique n’est pas une démocratie au sens de notre définition. Cependant, dans la plupart des pays aujourd’hui, capitalisme et démocratie coexistent ; les deux systèmes s’influençant mutuellement.

Tout comme le capitalisme, la démocratie revêt de nombreuses formes. Dans certains cas, le chef de l’État est élu directement par les électeurs ; dans d’autres cas, c’est une assemblée élue, comme un Parlement, qui élit le chef de l’État. Dans certaines démocraties, il existe des limites strictes à la façon dont les individus peuvent influencer les élections ou les politiques publiques à travers leurs contributions financières. Dans d’autres, l’argent privé a une influence considérable via les contributions aux campagnes électorales, des groupes de pression, et même des contributions illicites, comme la corruption.

Ces différences entre les démocraties expliquent en partie pourquoi l’importance de l’État dans l’économie capitaliste diffère tant entre les nations. Au Japon et en Corée du Sud, par exemple, les États jouent un rôle important dans l’orientation de l’économie. Mais le montant total des taxes collectées par l’État (aux niveaux local et national) est faible, comparativement aux pays riches du nord de l’Europe, où il excède la moitié du PIB. Nous verrons à l’Unité 19 qu’en Suède et au Danemark, les inégalités dans le revenu disponible (identifiées par une des mesures les plus utilisées) correspondent à la moitié du niveau d’inégalité de revenu avant le paiement des taxes et les transferts. Au Japon et en Corée du Sud, les taxes et les transferts de l’État réduisent également les inégalités dans le revenu disponible, mais à un degré moindre.


  Question 1.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez à nouveau la Figure 1.10, qui montre un graphique du PIB par tête en Allemagne de l’Ouest et en Allemagne de l’Est, au Japon et en Espagne entre 1950 et 1990. Laquelle ou lesquelles de ces affirmations sont correctes ?

  
    	La performance initiale plus faible en 1950 est la raison principale de la maigre performance de l’Allemagne de l’Est par rapport à l’Allemagne de l’Ouest.

    	Le fait que le Japon et l’Allemagne de l’Ouest aient les PIB par tête les plus élevés en 1990 suggère qu’ils ont trouvé le système économique optimal.

    	L’Espagne a crû à un taux plus élevé que l’Allemagne entre 1950 et 1990.

    	La différence de performances entre l’Allemagne de l’Est et l’Allemagne de l’Ouest prouve que le capitalisme promeut toujours une croissance économique rapide, tandis que l’économie planifiée est une recette pour la stagnation.

  

  
    	Le Japon avait un point initial encore plus bas que celui de l’Allemagne de l’Est et a pourtant réussi à rattraper l’Allemagne de l’Ouest dès 1990.

    	Différents systèmes économiques peuvent être performants. L’économie japonaise avait sa propre combinaison particulière de propriété privée, de marchés et d’entreprises où l’État jouait un rôle fort en termes de coordination, ce qui était très différent du système économique en Allemagne de l’Ouest.

    	Le taux de croissance du PIB par tête d’une économie peut être déduit de l’inclinaison de sa courbe quand elle est représentée dans un graphique avec une échelle de rapport, comme c’est fait dans la figure ci-dessus. Le fait que la pente de la courbe de l’Espagne soit plus forte que celle des deux Allemagnes de 1950 à 1990 indique que le pays a crû à un taux plus rapide.

    	En économie, nous ne pouvons pas utiliser une seule preuve pour faire la preuve d’une théorie. Ce que nous pouvons déduire ici c’est que durant la seconde moitié du 20e siècle, la divergence des institutions économiques a joué un rôle dans les conditions de vie du peuple allemand.

  




  Question 1.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez à nouveau la Figure 1.11. Laquelle ou lesquelles des conclusions suivantes sont suggérées par le graphique ?

  
    	Le règne du Parti Communiste dans l’ex-Union Soviétique avant 1990 fut un échec total.

    	Les performances contrastées du Botswana et du Nigéria illustrent qu’un sol riche en ressources naturelles ne garantit pas seul une croissance économique plus élevée. Des institutions de meilleure qualité (gouvernement, marchés, entreprises) sont également nécessaires.

    	La performance impressionnante de l’économie sud-coréenne implique que les autres pays devraient copier son système économique.

    	L’expérience de la Fédération de Russie et de l’ex-Union Soviétique avant 1990 montre que le remplacement d’une économie planifiée et centralisée par le capitalisme mène à une croissance économique immédiate.

  

  
    	L’ancienne Union Soviétique a en fait connu des taux de croissance beaucoup plus élevés que le Brésil, et son PIB par tête a même brièvement dépassé celui de l’Argentine, juste avant la fin du régime soviétique en 1990.

    	Le Nigéria et le Botswana sont tous les deux riches en ressources naturelles. Cependant, la croissance du Nigéria est menacée par une corruption omniprésente et des pratiques économiques illégales, alors que le Botswana est souvent décrit comme le pays d’Afrique le moins corrompu et connaît les taux de croissance moyens du PIB les plus élevés au monde.

    	La Corée du Sud était un État développeur où les pouvoirs publics et quelques grandes entreprises ont joué un rôle majeur dans l’orientation du processus de développement. Cela ne signifie pas nécessairement que ce système soit optimal pour tous les pays.

    	Le PIB par tête des deux pays a baissé après 1990. Cela tient au fait que la propriété privée n’était pas garantie, les marchés n’étaient pas concurrentiels et leurs entreprises n’opéraient pas de manière compétitive dans la nouvelle économie capitaliste. Cette transition radicale d’une économie non capitaliste à un système capitaliste est souvent appelée la « thérapie de choc ».

  



1.11 Les sciences économiques et l’économie


	économie
	L’étude de la manière dont les individus interagissent entre eux et avec leur environnement naturel afin d’assurer leur subsistance, et comment celle-ci peut varier au cours du temps.



Les sciences économiques ont pour objet l’étude de la manière dont les individus interagissent entre eux et avec leur environnement afin de produire leur subsistance, et comment celle-ci peut varier au cours du temps. Cette discipline traite donc de la manière dont :


  	nous acquérons les éléments qui constituent nos moyens d’existence : des choses comme la nourriture, les vêtements, le logement ou le temps libre ;

  	nous interagissons avec les autres : qu’ils soient vendeurs et acheteurs, employés ou employeurs, citoyens ou agents publics, parents, enfants, ou d’autres membres de la famille ;

  	nous interagissons avec notre environnement : de la respiration à l’extraction de matières premières de la terre ;

  	ces comportements évoluent dans le temps.



Dans la Figure 1.5 nous avons montré comment l’économie fait partie de la société, elle-même partie intégrante de la biosphère. La Figure 1.12 illustre la position des entreprises et des familles au sein de l’économie et les flux ayant lieu au sein de l’économie, et entre l’économie et la biosphère. Les entreprises combinent le travail avec des structures et des équipements, afin de produire des biens et des services qui sont utilisés par les ménages et d’autres entreprises.




            [image: L’économie des ménages et des entreprises dépend d’une biosphère saine et de la stabilité de leur environnement physique. ]



Figure 1.12 
Un modèle de l’économie : ménages et entreprises.






La production de biens et de services a également lieu au sein des ménages, mais contrairement aux entreprises, leurs produits ne sont pas nécessairement vendus sur le marché.

Outre la production de biens et services, les ménages produisent également des personnes – c’est-à-dire, la génération suivante de main-d’œuvre. Le travail des parents, des soignants et d’autres se combine avec des structures (votre maison, par exemple) et des équipements (le four dans cette maison, par exemple) dans le but de reproduire et d’élever la force de travail future des entreprises, ainsi que les individus qui travailleront et se reproduiront dans les ménages du futur.

Cela se déroule au sein d’un système biologique et physique au sein duquel les entreprises et les ménages font usage de notre environnement et des ressources naturelles, allant des énergies fossiles combustibles à l’air que nous respirons. Au cours de ce processus, les ménages et les entreprises transforment la nature en utilisant ses ressources, tout en ayant un impact en retour sur la nature. Actuellement, certains des facteurs de production les plus importants sont les gaz à effet de serre qui contribuent aux problèmes de changement climatique que nous avons abordés dans la Section 1.5.


  Exercice 1.11 Où et quand auriez-vous souhaité naître ?

  Supposez que vous puissiez choisir d’être né(e) à n’importe quelle époque et dans n’importe quel pays représenté sur la Figure 1.1a, 1.10 ou 1.11, sachant que vous feriez partie des 10 % les plus pauvres de la population en question.

  
    	Dans quel pays choisiriez-vous de naître ?

    	Supposez maintenant que vous fassiez partie des 10 % les plus pauvres de la population, mais que vous puissiez atteindre les 10 % les plus riches de la population à force de travail. Dans quel pays choisiriez-vous de naître ?

    	Supposez finalement que vous ne puissiez décider que de votre pays et de la période à laquelle vous naissez. Vous ne pouvez pas être sûr(e) de naître en ville ou à la campagne, homme ou femme, riche ou pauvre. Quels sont les pays et l’époque où vous choisiriez de naître ?

    	Dans le scénario de la question (3), quels sont le pays et l’époque dans lesquels vous souhaiteriez le moins être né(e) ?

  

  Utilisez ce que vous avez appris dans cette unité pour expliquer vos choix.



1.12 Conclusion

Au cours de l’Histoire, les niveaux de vie ont été similaires dans le monde et ont peu varié d’un siècle à l’autre. À partir de 1700, ils ont augmenté rapidement dans certains pays. Ce décollage a coïncidé avec un progrès technologique rapide et l’avènement d’un nouveau système économique, le capitalisme, dans lequel la propriété privée, les marchés et les entreprises ont joué un rôle majeur. L’économie capitaliste offrait des incitations et des opportunités pour l’innovation technologique et des gains tirés de la spécialisation.

Les pays diffèrent dans l’efficacité de leurs institutions et de leurs politiques publiques : toutes les économies capitalistes n’ont pas connu une croissance durable. Aujourd’hui, il existe des inégalités de revenus très fortes entre les pays, et entre les plus riches et les plus pauvres au sein des pays. L’augmentation de la production s’est accompagnée d’un épuisement des ressources naturelles et de dommages causés à l’environnement, dont le changement climatique.


  Concepts introduits dans l’Unité 1

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Économie

    	Révolution industrielle

    	Technologie

    	Système économique

    	Capitalisme

    	Institutions

    	Propriété privée

    	Marché

    	Entreprise

    	Révolution capitaliste

    	Démocratie
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Leibniz 3.1.2 Productivité marginale décroissante

La fonction de production d’Alexei a comme propriété la décroissance de la productivité marginale. Nous pouvons le voir graphiquement : la courbe devient plus plate à mesure que le temps passé à étudier par jour augmente. Qu’est-ce que cela implique pour les propriétés mathématiques de la fonction de production ?

Si la fonction de production est 
, la productivité marginale du travail est 
, donc elle décroit quand 
 augmente si :



ou, de manière équivalente :



C’est-à-dire que la dérivée seconde de la fonction de production est négative.

Un exemple

Considérez de nouveau la fonction de production :



où 
 et 
 sont des constantes telles que 
 et 
. Nous avons montré dans le supplément Leibniz 3.1.1 que, pour cette fonction de production,



qui est positive tant que le nombre d’heures d’étude est positif. Ce que nous voulons montrer ensuite, c’est, qu’à mesure que le nombre d’heures 
 augmente, cette productivité marginale devient de plus en plus petite.

Une manière de le voir est de se concentrer sur l’expression :




 est élevé à la puissance 
, qui est négative puisque 
. Souvenez-vous de la propriété des exposants négatifs selon laquelle quand 
 augmente, 
 diminue. Comme 
 et 
 sont positifs, 
, la productivité marginale du travail, diminue aussi.

Nous pouvons également montrer que la productivité marginale est décroissante en calculant sa dérivée :



Quand 
 est positif, nous savons que 
 est positif aussi. Alors quand 
, 
, et donc :



C’est ce que nous voulions montrer : la dérivée seconde de la fonction de production est négative, donc la productivité marginale décroit quand 
 augmente. En d’autres termes, la productivité marginale du travail est décroissante.

Dans le supplément Leibniz 3.1.1 nous avons montré que quand 
, la productivité marginale est inférieure à la productivité moyenne. Cette propriété est étroitement liée au concept de productivité marginale décroissante : si la productivité marginale d’une fonction de production est décroissante pour toutes les valeurs du facteur de production, alors il est aussi vrai que la productivité marginale est inférieure à la productivité moyenne (PmT < PMT).

La Figure 2 montre le graphique d’une fonction de production 
 dans le cas où 
 et 
, ainsi que le graphique de la productivité marginale du travail. Pour chaque valeur de 
, le graphique supérieur montre la valeur de 
 et le graphique inférieur montre la valeur de la pente de la fonction de production, 
. Vous pouvez voir que la productivité marginale du travail décroît en 
.




            [image: La fonction de production y = 30h0.4 et la productivité marginale correspondante. ]



Figure 2 
La fonction de production y = 30h0.4 et la productivité marginale correspondante.






Pour en savoir plus : Sections 6.4 et 8.4 de Pemberton et Rau (2016).

		

	

    




        
        

	
Leibniz 8.4.2 Équilibre du marché

Un marché est à l’équilibre concurrentiel si tous les acheteurs et vendeurs sont preneurs de prix, et si, au prix en vigueur sur le marché, la quantité offerte est égale à la quantité demandée. Dans ce supplément Leibniz nous verrons comment trouver la quantité et le prix d’équilibre mathématiquement à partir des courbes d’offre et de demande.

Prenez un marché, comme le marché du pain décrit dans l’Unité 8, sur lequel tous les acheteurs et vendeurs sont preneurs de prix. Supposez que la fonction de demande du marché soit 
 et que la fonction d’offre du marché soit 
, que l’on a dérivée comme dans le Leibniz 8.4.1. La courbe de demande donne la quantité totale d’un bien demandée pour chaque prix par les acheteurs sur le marché et la courbe d’offre nous donne la quantité totale que les vendeurs sont prêts à offrir pour chaque prix. L’offre et la demande de pains sont représentées dans la Figure 8.8 du texte, reproduite ici en tant que Figure 1 (souvenez-vous que l’on trace habituellement les deux courbes en reportant 
 en ordonnée et 
 en abscisse — le graphique montre donc les fonctions de demande et d’offre inverses).




            [image: Équilibre sur le marché du pain. ]



Figure 1 
Équilibre sur le marché du pain.






Afin de trouver le prix et la quantité d’équilibre, il faut résoudre une paire d’équations simultanées – la courbe de demande et la courbe d’offre – pour 
 et 
.

Quand les courbes de demande et d’offre sont exprimées comme des fonctions de demande et d’offre directes 
 et 
, nous pouvons commencer par chercher un prix d’équilibre – c’est-à-dire, le prix qui aboutit à l’équilibre du marché, donc qui égalise les quantités demandées et offertes. Un prix d’équilibre est une solution de l’équation :



Dans des cas standards comme celui représenté dans la Figure 1, où 
 est une fonction croissante et 
 une fonction décroissante, il y a au plus un prix d’équilibre. Après avoir trouvé le prix d’équilibre en résolvant cette équation, on peut trouver la quantité d’équilibre en substituant le prix d’équilibre dans l’équation de l’offre ou dans celle de la demande. Dans la Figure 1, le prix d’équilibre est 2 € et la quantité correspondante est 5 000 pains.

Exemple

Supposez que les fonctions de demande et d’offre du marché soient toutes deux linéaires :



où 
 sont des constantes. Nous supposons que 
 et 
, c’est donc un exemple du cas standard où la demande est décroissante et l’offre est croissante. Pour garantir qu’il y ait de la demande pour le bien quand le prix est assez bas, la condition 
 est nécessaire. Nous supposons aussi que 
. (Si 
, l’offre est plus grande que la demande pour tout prix positif. En affirmant ci-dessus qu’il y avait « au plus » un prix d’équilibre, nous avons inclus la possibilité qu’il n’existe pas de prix d’équilibre.)

Le prix d’équilibre 
 est solution de l’équation :



En résolvant cette équation, on obtient :



et la quantité 
 demandée et offerte à l’équilibre est donnée par :




 est positive si et seulement si 
. Si cette condition n’est pas vérifiée, il n’y a pas d’équilibre de marché dans lequel une quantité positive du bien est échangée.

Pour en savoir plus : Section 1.2 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Unité 18 L’insertion des pays dans l’économie mondiale

Comment l’intégration des économies nationales dans un système mondialisé de commerce et d’investissement génère à la fois des opportunités de gains réciproques et des conflits sur la répartition de ces gains.


  	La mondialisation est un terme décrivant l’intégration des marchés des biens et services dans le monde, ainsi que les flux d’investissements et de personnes au-delà des frontières nationales.

  	La mondialisation a conduit à une convergence des prix entre les pays, mais cela est moins vrai pour les salaires.

  	Les pays tendent à se spécialiser dans la production des biens et services qu’ils peuvent produire à un coût relativement moindre, par exemple en raison d’économies d’échelle, de l’abondance de certaines ressources et compétences ou de politiques publiques.

  	Cette spécialisation permet des gains réciproques pour les citoyens des pays commerçant ensemble.

  	L’intensification du commerce et la spécialisation peuvent être bénéfiques pour certains groupes au sein d’un pays et nuire à d’autres, par exemple ceux qui produisent des biens concurrencés par les importations.

  	L’évaluation des politiques publiques et des accords internationaux devrait se demander si les gains réciproques sont pleinement exploités, s’il y a une répartition équitable de ces gains et s’il y a réduction des insécurités économiques accompagnant le processus de mondialisation.



En décembre 1899, le bateau à vapeur Manila s’arrima au port de Gênes en Italie et y déchargea sa cargaison de céréales en provenance d’Inde. Le canal de Suez avait ouvert trente ans plus tôt, réduisant considérablement les coûts d’importation des produits de base agricoles en provenance d’Asie du Sud pour les marchés européens. Les boulangers et les clients italiens étaient ravis de cette baisse des prix. Les agriculteurs italiens, eux, ne l’étaient pas. Après quelques mois passés à Gênes, le Manila fit route vers l’Ouest. Il transportait 69 personnes dans ses entreponts (c’est-à-dire l’espace du bateau où sont logés ceux qui ont payé le prix le plus faible pour leur voyage) qui abandonnaient leur terre natale en quête d’une vie meilleure aux États-Unis.

Cette baisse des prix a été rendue possible par une révolution dans les technologies de transport et de production agricole. L’ouverture du canal de Suez, tout comme l’extension du système ferroviaire vers les champs d’Amérique du Nord, la plaine de Russie et le nord de l’Inde, ainsi que le développement de bateaux à vapeur comme le Manila, ont réduit les coûts de transport des céréales vers des marchés lointains. À travers les vastes plaines du Midwest américain, de nouvelles variétés de blé, de nouvelles moissonneuses et semeuses, ainsi que des technologies de drainage améliorées ont créé une forme d’agriculture de pointe, intensive en capital, qui était aussi productive qu’ailleurs dans le monde.


	droit de douane
	Une taxe sur un bien importé dans un pays.



En Europe, les parlements et les administrations publiques ont peiné à s’adapter au choc sur le prix des céréales. En France et en Allemagne, les agriculteurs et leurs défenseurs l’ont emporté. Malgré les bénéfices de la baisse du prix des céréales pour les familles, et en dépit des protestations des travailleurs qui consommaient les céréales, des tarifs douaniers ont été mis en place par les pays pour protéger les revenus des agriculteurs.

Le Danemark, parmi d’autres pays, apporta une réponse bien différente. Le gouvernement danois a aidé les agriculteurs à passer d’une production céréalière à un élevage laitier, plutôt que de les protéger contre les importations peu onéreuses. En utilisant ces céréales importées bon marché comme facteur de production, les agriculteurs ont répondu aux incitations en produisant du lait, des fromages et d’autres marchandises qu’il n’était pas possible de transporter à bas coût sur de longues distances. En retour, les céréales moins chères permettaient aux familles d’augmenter leur consommation de produits laitiers.

En Italie, les enfants de certains agriculteurs ont commencé à travailler dans l’industrie du textile en plein essor, qui exportait vers le reste du monde. De nombreux agriculteurs ayant fait faillite sont partis aux États-Unis. Ils dormaient sur les ponts de cargos vides qui faisaient route vers les États-Unis pour récupérer des céréales pour l’Europe. Environ 750 000 Européens ont fait ce voyage chaque année au cours de la décennie suivant l’accostage du Manila à Gênes. Certains de leurs petits-enfants sont finalement devenus cultivateurs de céréales dans le Kansas.

Dans l’Union européenne, la politique agricole commune (PAC) cherche à protéger le secteur agricole des pays membres. Aux États-Unis, la législation la plus récente en faveur du secteur est l’Agricultural Act de 2014, également appelée « la Farm Bill ».

Le choc sur le prix des céréales a fait de grands gagnants et de grands perdants. La plupart des changements apportés se justifiaient d’un point de vue économique. Par exemple, les céréales du monde entier étaient désormais cultivées de plus en plus dans les endroits où la production était la plus efficace possible. Mais les droits de douane conçus pour protéger les agriculteurs allemands et français ont retardé cette réallocation, ce qui a empêché les propriétaires et les travailleurs des autres secteurs de l’économie de bénéficier de la baisse du prix des céréales. Cela est toujours vrai aujourd’hui – de nombreux pays riches continuent à protéger leur secteur agricole au moyen de subventions.


	mondialisation
	Un processus par lequel les économies du monde entier sont de plus en plus intégrées les unes aux autres, par le biais de frontières nationales plus perméables aux flux de biens, d’investissements, de finance et dans une moindre mesure, de main d’œuvre. Le terme est parfois utilisé dans un sens plus large et englobe les idées, la culture, voire la diffusion d’épidémies.
	délocalisation
	La relocalisation d’une partie des activités d’une entreprise en dehors des frontières du pays dans lequel elle opère. La délocalisation peut prendre place au sein d’une compagnie multinationale ; elle peut aussi impliquer la sous-traitance de la production à d’autres entreprises.



La ligne de fracture n’opposait pas les riches et les pauvres, les propriétaires terriens et les métayers ou les employeurs et les employés. Le conflit opposait les producteurs de différentes marchandises. Ceux qui produisaient des biens manufacturés ont accueilli positivement l’accroissement des échanges avec les États-Unis, contrairement à ceux qui produisaient des céréales.

Le mot mondialisation est communément utilisé pour décrire la tendance du monde vers un plus haut degré d’interconnexion. Ce terme renvoie non seulement au commerce des céréales et aux migrations de part et d’autres des frontière illustrés par le Manila, mais également aux aspects non-économiques de l’intégration internationale, comme la Cour pénale internationale, la circulation des idées dans le monde ou nos goûts musicaux de plus en plus similaires.

Dans l’Unité 6, nous avons examiné des entreprises comme Apple, qui choisissent de produire leurs biens dans d’autres régions du monde où les coûts sont moins élevés. Cette délocalisation constitue une dimension importante de la mondialisation et peut aussi bien désigner l’externalisation de la production auprès d’autres entreprises, que la production au sein d’une entreprise multinationale. Par exemple, la Figure 18.1 montre que l’entreprise Ford Motor a des bureaux et usines dans 22 pays en dehors des États-Unis. Cette entreprise a commencé à délocaliser un an après sa création, d’abord en 1904 au Canada, puis a rapidement produit dans de nombreux autres pays dans les années suivantes, par exemple en Australie (1925) et même en Union soviétique (1930). Sur les presque 201 000 employés de cette entreprise « américaine » en 2016, plus de 144 000 vivaient en dehors des États-Unis.
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Figure 18.1 
Les employés de Ford à travers le monde, en 2014.
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Dans le cas d’une entreprise multinationale, les propriétaires, les dirigeants et les salariés de plusieurs pays font partie d’une même structure unifiée et transnationale. Cela tient au fait qu’il est moins coûteux d’effectuer des transactions au sein d’une même entreprise qu’entre plusieurs entreprises. Toutefois, comme nous l’avons vu dans les Unités 8 et 11 avec le marché du coton, la mondialisation ne désigne pas uniquement l’intégration des entreprises dans différents pays. Elle renvoie également à l’intégration des marchés eux-mêmes, rapprochant ainsi les acheteurs et les vendeurs de pays différents.

Vous avez déjà appris les concepts de base nécessaires à la compréhension de l’économie mondialisée :


  	Les échanges permettent de réaliser des gains réciproques, mais ils peuvent également être source de conflits sur la répartition des gains.

  	Les résultats pourraient ne pas être Pareto-efficaces (il se peut que des gains réciproques techniquement possibles ne soient pas réalisés).

  	La répartition résultante pourrait sembler injuste aux yeux de certains.

  	Des politiques publiques bien conçues peuvent améliorer l’efficacité ou l’équité des résultats.



Si cela est vrai pour tout ensemble d’échanges marchands, lorsque les biens, services, personnes et actifs financiers franchissent les frontières nationales, les États disposent également de pouvoirs et de politiques supplémentaires incluant :


  	La mise en place de tarifs douaniers : ces taxes sur les importations sont discriminatoires à l’encontre des biens produits dans d’autres pays.

  	Les politiques d’immigration : les pouvoirs publics régulent les déplacements des personnes entre les pays d’une manière qui serait impossible (ou inacceptable) au sein de la plupart des pays.

  	Les contrôles de capitaux : des limitations sont posées à la capacité des personnes ou des entreprises à déplacer des actifs financiers d’un pays à l’autre.

  	Les politiques monétaires : elles ont une incidence sur le taux de change et in fine sur les prix relatifs des biens importés et exportés.



Si les frontières nationales offrent aux gouvernements des instruments politiques supplémentaires, elles limitent également la portée de leurs actions. Au sein d’un pays, les pouvoirs publics parviennent généralement à protéger les droits de propriété là où ils existent et à faire exécuter des contrats. Parce qu’il n’existe pas de gouvernement mondial (et que les institutions internationales sont souvent faibles), il est souvent impossible de faire respecter des contrats et protéger des droits de propriété au niveau mondial.

Cela soulève des questions controversées quant à l’équité de la répartition des gains réciproques tirés de l’échange. Il arrive que les conflits d’intérêts coïncident avec les différences nationales entre les économies pauvres et riches. Il est alors tentant, quoique inexact comme nous le verrons un peu plus tard, d’envisager ces conflits comme « nous » dans l’économie domestique versus « eux » à l’étranger.

Dans cette unité, nous considérerons trois marchés devenus plus intégrés avec la mondialisation : les marchés internationaux des biens et services (commerce international), les marchés internationaux du travail (migration) et les marchés internationaux des capitaux (les flux internationaux de capitaux, qui sont des flux d’épargne et d’investissement).

18.1 Mondialisation et dé-mondialisation à long terme


	commerce de marchandises
	Commerce de produits tangibles qui traversent physiquement les frontières.



Le commerce de biens, parfois appelé commerce de marchandises, concerne les produits tangibles qui sont physiquement transportés à travers les frontières par la route, le train, l’eau ou les airs. Des échanges de cette nature ont lieu depuis des millénaires, bien que le type de biens échangés et les distances parcourues aient considérablement évolué au fil du temps. Le commerce de services est un phénomène plus récent, même s’il existe depuis plusieurs siècles. Les services qui sont le plus souvent échangés entre pays sont le tourisme, les services financiers et les conseils juridiques. De nombreux services échangés rendent le commerce de marchandises plus facile ou moins cher – par exemple, les services de transport, les assurances et les services financiers.

Le Royaume-Uni est devenu le fournisseur principal de ces services au 19e siècle, lorsque ce pays était l’économie industrialisée la plus avancée, une puissance navale et impériale majeure et la plus grande nation sur le plan commercial. Aujourd’hui, les pays exportent également des services éducatifs (par exemple, des gens viennent du monde entier pour étudier dans les universités américaines ou européennes), des services de consultance et des services médicaux. L’Inde est devenue un exportateur majeur de services liés aux logiciels informatiques. Par exemple, l’eBook du projet CORE a d’abord été développé à Bangalore. Nous allons étudier à la fois les exportations de services et celles de marchandises, puisque les mêmes principes peuvent nous aider à les comprendre.

Comment pouvons-nous mesurer l’étendue de la mondialisation des biens et services ? Une approche consisterait à simplement mesurer le volume des échanges d’un pays, d’une région ou du monde dans son ensemble, au cours du temps. Si une augmentation est observée, nous pouvons en conclure que le pays, la région, voire le monde sont de plus en mondialisés. Un indicateur courant de la mondialisation est l’évolution de la part des importations ou des exportations ou du commerce total (importations plus exportations) dans le PIB, ce qui permet de prendre en compte la croissance du PIB autant que celle du commerce.

La Figure 18.2 représente les exportations de marchandises (ce qui exclut les services) à l’échelle mondiale, exprimées comme une part du PIB mondial, entre 1820 et 2011. La part a augmenté d’un facteur 8 entre 1820 et 1913, de 1 % à 8 %. En 1950, cette part était plus faible (5,5 %), mais elle a crû rapidement pendant la période de prospérité de l’après-guerre. Elle a atteint 10,5 % en 1973, 17 % en 1998 et 26 % en 2011. À long terme, on distingue clairement que la tendance est à la hausse, avec une accélération importante depuis les années 1990. Cependant, cette tendance fut interrompue entre 1914 et 1945, période au cours de laquelle se déroulèrent les deux guerres mondiales et la Grande Dépression.




            [image: Exportations mondiales de marchandises en pourcentage du PIB mondial (1820–2011) ]



Figure 18.2 
Exportations mondiales de marchandises en pourcentage du PIB mondial (1820–2011).






(1) Appendix I in Angus Maddison. 1995. Monitoring the World Economy, 1820–1992. Washington, DC : Development Centre of the Organization for Economic Co-operation and Development; (2) Table F-5 in Angus Maddison. 2001. The World Economy: A Millennial Perspective (Development Centre Studies). Paris : Organization for Economic Co-operation and Development; (3) World Trade Organization. 2013.  World Trade Report. Geneva: WTO ; (4) International Monetary Fund. 2014.  World Economic Outlook Database: October 2014.







	loi du prix unique
	S’applique lorsqu’un bien est échangé au même prix au niveau de tous les acheteurs et vendeurs. Si le bien était vendu à des prix différents dans des lieux différents, un négociant pourrait l’acheter moins cher à un endroit et le revendre à un prix plus élevé dans un autre. Voir également : arbitrage.
	écart de prix
	Une différence entre le prix d’un bien dans le pays exportateur et son prix dans le pays importateur. Il intègre les coûts de transport et les taxes commerciales. Quand les marchés internationaux sont à l’équilibre concurrentiel, ces différences s’expliquent uniquement par les coûts d’échange. Voir également : arbitrage.



Une seconde méthode consiste à mesurer les coûts additionnels de l’exportation de biens par rapport à une vente sur le marché domestique. Lorsque le coût d’échange entre pays diminue, cela signifie, en termes économiques, que le monde a « rétréci », comme si les pays s’étaient rapprochés. Dans l’Unité 8, vous avez découvert Alfred Marshall et son modèle d’offre et de demande. Nous avions vu que la loi du prix unique se vérifie pour des marchés réunissant de nombreux acheteurs et vendeurs potentiels, où tous les biens sont identiques et où les acheteurs et vendeurs connaissent toutes les opportunités d’échange. Mais cela suppose que l’on puisse profiter de toutes ces opportunités d’échange sans coûts. Si, au contraire, les échanges entre deux marchés nationaux sont coûteux du fait du coût des transports, des tarifs douaniers ou d’autres facteurs, il n’y a alors aucune raison de supposer que les prix seront identiques entre les deux pays.

Considérons le marché d’un bien qui est produit dans (et exporté d’) un pays et consommé (et importé) dans un autre. Prenons l’exemple du Japon exportant des voitures aux États-Unis. Pour simplifier l’analyse, supposez qu’il n’y ait que ces deux pays dans le monde, que le Japon ne consomme pas de voitures et que les États-Unis ne produisent pas de voitures eux-mêmes. Cela signifie que tout ce qui est produit est échangé. La droite bleue de la Figure 18.3 représente la courbe d’offre au Japon : c’est une fonction croissante du prix au Japon. La droite rouge représente la courbe de demande aux États-Unis. C’est une fonction décroissante du prix dans ce pays.

Imaginez que t soit le coût d’expédition d’une automobile du Japon vers les États-Unis, en prenant en compte tous les coûts de transport, les taxes à l’échange, etc. Si le marché est concurrentiel, alors le coût total d’acquisition d’une voiture aux États-Unis sera le coût d’achat au Japon, plus le coût de l’échange t. t  est une mesure de l’écart de prix entre les voitures au Japon et les voitures aux États-Unis. Suivez l’analyse de la Figure 18.3 pour voir comment les variations des coûts d’échange sont reflétées dans les écarts de prix.





            [image: Le marché des voitures : les écarts de prix reflètent les coûts d’échange. ]



Figure 18.3 
Le marché des voitures : les écarts de prix reflètent les coûts d’échange.









            [image: La courbe d’offre du pays exportateur : La droite bleue représente la courbe d’offre dans le pays producteur (exportateur), qui est le Japon. C’est une fonction croissante du prix dans ce pays. ]



La courbe d’offre du pays exportateur



La droite bleue représente la courbe d’offre dans le pays producteur (exportateur), qui est le Japon. C’est une fonction croissante du prix dans ce pays.









            [image: La courbe de demande du pays importateur : La droite rouge représente la courbe de demande du pays consommateur (importateur), les États-Unis. C’est une fonction décroissante du prix dans ce pays. ]



La courbe de demande du pays importateur



La droite rouge représente la courbe de demande du pays consommateur (importateur), les États-Unis. C’est une fonction décroissante du prix dans ce pays.









            [image: Marché concurrentiel : Si le marché est concurrentiel, alors le prix d’une automobile aux États-Unis sera équivalent au coût d’achat au Japon, plus le coût d’échange t. Supposez que le coût de transport d’une unité de bien donné soit 4,5. Nous montrerons que 4 000 voitures seront produites. ]



Marché concurrentiel



Si le marché est concurrentiel, alors le prix d’une automobile aux États-Unis sera équivalent au coût d’achat au Japon, plus le coût d’échange t. Supposez que le coût de transport d’une unité de bien donné soit 4,5. Nous montrerons que 4 000 voitures seront produites.









            [image: Pourquoi 4 000 ? : Parce que, pour cette quantité, la différence entre la courbe d’offre et la courbe de demande est égale au coût d’échange, soit 4,5. Le coût marginal au Japon sera 2,75, tandis que les consommateurs aux États-Unis sont prêts à payer 7,25 par unité. ]



Pourquoi 4 000 ?



Parce que, pour cette quantité, la différence entre la courbe d’offre et la courbe de demande est égale au coût d’échange, soit 4,5. Le coût marginal au Japon sera 2,75, tandis que les consommateurs aux États-Unis sont prêts à payer 7,25 par unité.









            [image: L’effet de la mondialisation : Si nous envisageons la mondialisation comme un processus, cela signifie qu’un monde plus mondialisé est un monde dans lequel on observe une chute des coûts d’échange. Dans le graphique, cela est représenté par la baisse des coûts d’échange de t à t′. ]



L’effet de la mondialisation



Si nous envisageons la mondialisation comme un processus, cela signifie qu’un monde plus mondialisé est un monde dans lequel on observe une chute des coûts d’échange. Dans le graphique, cela est représenté par la baisse des coûts d’échange de t à t′.









            [image: Réduction de l’écart des prix : Comme on le voit, la baisse des coûts d’échange implique une réduction de l’écart des prix entre le prix d’importation et le prix d’exportation, ainsi qu’une augmentation de la quantité d’automobiles échangées, qui passe de 4 000 à 6 000. ]



Réduction de l’écart des prix



Comme on le voit, la baisse des coûts d’échange implique une réduction de l’écart des prix entre le prix d’importation et le prix d’exportation, ainsi qu’une augmentation de la quantité d’automobiles échangées, qui passe de 4 000 à 6 000.









  	Lorsque les circonstances s’y prêtent, la mondialisation peut profiter à la fois aux producteurs exportateurs et aux consommateurs importateurs.

  	Ce résultat positif s’observe lorsqu’elle permet de les rapprocher, et cela mène à une hausse à la fois de l’offre d’exportations et de la demande d’importations.




	arbitrage
	La pratique consistant à acheter un bien à un bas prix sur un marché pour le revendre à un prix plus élevé sur un autre marché. Les traders font de l’arbitrage pour profiter des différences de prix du même bien entre deux pays ou régions. Ils réalisent un profit à condition que les coûts d’échange soient inférieurs à l’écart de prix. Voir également : écart de prix.



Le concept d’arbitrage explique pourquoi l’écart de prix devrait converger vers la somme de tous les coûts d’échange. En achetant à bas prix sur les marchés exportateurs et en vendant à un prix supérieur sur les marchés importateurs, les négociants peuvent faire un profit tant que l’écart de prix est supérieur aux coûts totaux d’échange. Lorsque les négociants réalisent des arbitrages de ce type, ils diminuent l’offre du bien sur le marché d’exportation, ce qui y augmente son prix, et ils augmentent l’offre du bien sur le marché d’importation, ce qui diminue son prix. Ces deux effets mènent à une baisse de l’écart de prix et se poursuivent jusqu’à ce que l’écart de prix soit égal au coût de l’échange, rendant tout nouvel arbitrage non rentable. Un écart de prix élevé caractérise un monde où le commerce est coûteux et la mondialisation limitée. Un écart de prix faible reflète, au contraire, une mondialisation plus marquée et un monde dans lequel le commerce est peu coûteux.

Cela signifie qu’il est possible d’analyser la mondialisation au moyen de données sur les prix :


  	La mondialisation devrait conduire à une baisse des prix des importations : toutefois, cette baisse – si elle existe – n’implique pas nécessairement un processus de mondialisation. La demande pour le bien pourrait simplement avoir diminué (ou l’offre pourrait avoir augmenté).

  	La mondialisation devrait également conduire à une hausse des prix des exportations : toutefois, cette hausse – si elle existe – n’implique pas nécessairement un processus de mondialisation. La demande pour le bien en question pourrait simplement avoir augmenté (ou l’offre pourrait avoir diminué).

  	Une réduction des écarts de prix entre les pays importateurs et exportateurs est un signe plus fiable qu’un processus de mondialisation est à l’œuvre : surtout si elle est accompagnée d’une augmentation du volume des échanges.



Par exemple, la Figure 18.4 illustre sans équivoque la baisse des coûts du commerce transatlantique au cours du 19e siècle. L’écart de prix du blé entre le Royaume-Uni et les États-Unis (exprimé en pourcentage) a connu d’importantes fluctuations avant 1840, autour d’une moyenne à peu près constante. Il a ensuite commencé à diminuer, au moment même où les coûts d’expédition se réduisaient, en raison de l’introduction de bateaux à vapeur capables d’effectuer des trajets sur une longue distance. L’écart de prix avait presque disparu en 1914, période à laquelle le volume de blé expédié par l’océan Atlantique a considérablement augmenté.




            [image: The Anglo-American wheat trade (1800–1914) ]



Figure 18.4 
Le commerce de blé entre Angleterre et États-Unis (1800–1914).






Figure 3 in Kevin H. O’Rourke and Jeffrey G. Williamson. 2005. ‘From Malthus to Ohlin: Trade, Industrialization and distribution since 1500’. Journal of Economic Growth 10 (1) (March) : pp. 5–34.






Le commerce transatlantique du blé n’est pas un exemple isolé. Les écarts de prix internationaux ont beaucoup diminué pour de nombreuses routes commerciales de nombreuses marchandises entre 1815 et 1914, la première ère de la mondialisation moderne.

La Figure 18.5 représente les écarts de prix « américano-anglais » (l’inverse de la Figure 18.4) pour un certain nombre de marchandises entre 1870 et 1913. Pour les biens agricoles tels que le blé et les produits d’origine animale, les prix britanniques étaient supérieurs aux prix américains. Sur le graphique, cela signifie que les écarts de prix indiquent, en pourcentage, à quel point les prix britanniques étaient supérieurs aux prix américains. Dans le cas des biens industriels comme les textiles de coton ou les barres de fer, les prix américains étaient supérieurs aux prix britanniques, donc les écarts de prix référencés indiquent en pourcentage à quel point les prix à Boston ou à Philadelphie dépassaient ceux de Manchester ou Londres. Dans presque tous les cas (sauf le sucre, qui est une exception notable), les écarts de prix ont diminué, ce qui indique que les marchés des biens de part et d’autre de l’Atlantique devenaient de plus en plus intégrés. Tout comme la baisse drastique du prix des céréales à Gênes après l’ouverture du canal de Suez, que nous avons évoquée dans l’introduction de cette unité, les écarts de prix entre les États-Unis et le Royaume-Uni se sont réduits au cours du temps grâce à une révolution dans le domaine des transports et aux améliorations des technologies agricoles et de production. C’est loin d’être un exemple isolé. Des données attestant d’une convergence similaire des prix existent pour les prix du coton entre Liverpool et Bombay, de la toile de jute entre Londres et Calcutta et du riz entre Londres et Rangoon.




            [image: Écarts de prix de marchandises entre les États-Unis et le Royaume-Uni (1870–1913) ]



Figure 18.5 
Écarts de prix de marchandises entre les États-Unis et le Royaume-Uni (1870–1913).






Tableau 2 in Kevin O’Rourke and Jeffrey G. Williamson. 1994. ‘Late Nineteenth-Century Anglo-American Factor-Price Convergence: Were Heckscher and Ohlin Right?’ The Journal of Economic History 54 (04) (December): pp. 892–916.






Les chemins de fer ont probablement joué un rôle encore plus important que les bateaux à vapeur dans l’intégration mondiale des marchés de marchandises. Sans eux, il aurait été déraisonnablement coûteux d’expédier des céréales et d’autres biens de et vers l’intérieur des continents et des ports situés sur les côtes. Si les écarts de prix ont diminué de façon moins importante à la fin du 19e siècle, cela tient souvent aux droits de douane (les taxes sur les importations) qui ont augmenté dans de nombreux pays pour des raisons que nous expliquerons plus tard, ce qui a contrebalancé les effets de la baisse des coûts de transport.


	politique protectionniste
	Mesures mises en place par un gouvernement pour limiter les échanges commerciaux ; en particulier, pour réduire la quantité d’importations dans l’économie. Ces mesures sont conçues pour protéger les industries locales de la concurrence extérieure. Elles peuvent prendre différentes formes, comme des taxes sur les biens importés ou des quotas sur les importations.
	quota
	Une limite imposée par le gouvernement sur le volume des importations pouvant entrer dans l’économie au cours d’une période donnée.



Les cargaisons transatlantiques de blé ont diminué après 1914 et les écarts de prix ont augmenté, ce qui semble indiquer une hausse des coûts d’échange et une « dé-mondialisation ». Les écarts de prix internationaux ont augmenté pendant l’entre-deux-guerres pour de nombreuses marchandises agricoles, car les gouvernements ont augmenté les droits de douane en réponse au chômage et à l’insécurité économique. Lorsqu’un pays met en place des mesures protectionnistes, il limite les échanges, en particulier pour réduire la quantité de biens importés au sein de l’économie. De telles mesures sont souvent prises pour protéger les industries domestiques face à la concurrence internationale (d’où le mot protectionnisme), mais cela signifie également que les consommateurs doivent payer plus cher les biens importés. Les mesures protectionnistes incluent les taxes qui augmentent le prix domestique des importations (droits de douane) et des restrictions sur la quantité de biens importés (quotas).

La période post-1945 fut caractérisée par une « re-mondialisation », d’abord lente, puis de plus en plus rapide, notamment après 1990. Les marchés agricoles ont été largement protégés pendant une grande partie de cette période, il n’y a donc pas de raison de croire que les écarts de prix des marchandises agricoles aient diminué de façon importante. Les marchés de biens industriels, au contraire, ont été libéralisés, et plusieurs études ont mis en évidence une baisse des écarts de prix internationaux à la fin du 20e siècle.

Les économistes ont mesuré les coûts d’échange de façon indirecte, en observant le commerce entre des paires de pays. Cela révèle l’évolution à long terme des barrières au commerce, en distinguant ce qui relève des effets de distance entre les pays et ce qui relève des politiques nationales de ces pays. Si l’on constate par exemple que le commerce entre l’Allemagne et la France a crû d’année en année, mais qu’il est resté stable entre chacun de ces deux pays et leurs autres partenaires commerciaux sur la même période, alors nous pouvons interpréter cela comme une mesure indirecte de la baisse des coûts d’échange pour cette paire de pays.

En additionnant les coûts d’échange annuels de toutes les principales économies, nous obtenons un indicateur du processus de mondialisation. C’est ce que font les Figures 18.6 et 18.7 pour la période allant de 1870 à 2000.




            [image: Les obstacles au commerce (1870–2000) ]



Figure 18.6 
Les obstacles au commerce (1870–2000).






David S. Jacks, Christopher M. Meissner and Dennis Novy. 2011. ‘Trade Booms, Trade Busts, and Trade Costs’. Journal of International Economics 83 (2) (March) : pp. 185–201. Note : Presented as an index, with 1870 = 1.






Les coûts d’échange ont chuté fortement entre 1870 et 1913, sous l’effet de la baisse des coûts de transport et de la réduction des tarifs douaniers. Les coûts d’échange ont ensuite augmenté de nouveau durant l’entre-deux-guerres en raison de la hausse des tarifs douaniers. Ce fut particulièrement notable au début de la Grande Dépression de 1929 : chaque pays tentait de résoudre ses problèmes de chômage en décourageant les importations.

À partir de 1970, les coûts d’échange ont recommencé à baisser à l’échelle mondiale, à la fois parce que les pays ont re-libéralisé le commerce et que les technologies de transport se sont améliorées. Les tarifs douaniers sont généralement plus élevés dans les pays à bas revenu que dans les pays riches, notamment parce que d’autres sources de recettes publiques, telles que l’impôt sur le revenu, sont compliquées à mettre en place dans un pays en développement. Cependant, comme le montre la Figure 18.7, la plupart des pays ont réduit leurs droits de douane au cours des dernières décennies.


	Mondialisation I et II
	Deux périodes distinctes de l’intensification de l’intégration de l’économie mondiale : la première s’étend des années antérieures à 1870 jusqu’au déclenchement de la Première Guerre mondiale en 1914 et la seconde s’étend de la fin de la Seconde Guerre mondiale jusqu’au 21e siècle en cours. Voir également : mondialisation.



Les données sur les prix indiquent donc d’importantes ruptures dans l’intégration du marché des marchandises au cours des 150 dernières années. L’intégration du 19e siècle fut brièvement interrompue, avant d’être suivie par une réintégration après la Seconde Guerre mondiale. Ces deux périodes d’intégration sont appelées la Mondialisation I et II.




            [image: Moyenne des tarifs douaniers, en pourcentage (1981–2010) ]



Figure 18.7 
Moyenne des tarifs douaniers, en pourcentage (1981–2010).






The World Bank. 2011. Data on Trade and Import Barriers. Remarque : moyenne mobile centrée sur trois ans.







  Exercice 18.1 Des écarts de prix qui ont baissé ou non

  La Figure 18.5 montre l’évolution dans le temps des écarts de prix entre les États-Unis et le Royaume-Uni pour plusieurs marchandises. Selon vous, pour quelle raison les écarts de prix de la viande et des graisses animales (comme le beurre) n’ont commencé à chuter qu’à partir de 1895 ? Proposez une explication pour les écarts de prix plus faibles et la chute plus rapide pour le cuivre comparativement aux barres de fer. Qu’est-ce qui pourrait expliquer la hausse de l’écart de prix pour le sucre ?




  Exercice 18.2 En savoir plus sur les tarifs douaniers

  Téléchargez la base de données de la Banque mondiale, « Trends in average MFN applied tariff rates in developing and industrial countries, 1981–2010 », en accédant à ce site Web de la Banque mondiale et en cliquant sur « EXCEL » (répertorié sous l’onglet Téléchargement à droite). Ces données ont été utilisées pour produire la Figure 18.7.

  
    	Choisissez un pays pour chaque catégorie de revenu (élevé, faible, inférieur moyen, supérieur moyen) et représentez l’évolution des tarifs douaniers dans ces quatre pays. Décrivez les évolutions des tarifs de votre échantillon de pays sur la période.

    	Les données empiriques d’autres études indiquent qu’en moyenne, les tarifs douaniers sont plus élevés dans les pays à faible revenu que dans les pays riches, mais que la plupart des pays ont réduit substantiellement leurs tarifs douaniers au cours des dernières décennies. Est-ce que vos graphiques valident (ou invalident) ces constats ? Proposez une explication pour certaines des différences observées entre vos pays, le cas échéant. (Pour y réfléchir, commencez par regarder si les pays considérés ont ratifié des accords commerciaux comme le GATT/OMC ou l’Union Européenne, et aussi s’ils ont fait l’objet d’un programme d’ajustement structurel du FMI.)

  




  Question 18.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 18.3 représente la courbe d’offre du pays exportateur et la courbe de demande du pays importateur dans un marché pour un bien échangé. Supposez que le bien soit produit exclusivement dans le pays exportateur et consommé exclusivement par le pays importateur.

  Sur la base de ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Pour une quantité de 4 000, le producteur reçoit un prix égal à 7,25.

    	Pour une quantité de 6 000, le consommateur paye 4.

    	L’écart des prix correspond aux coûts de l’échange, notamment les coûts de transport et les taxes à l’échange.

    	La hausse des quantités à 6 000 fait diminuer l’écart des prix à 2.

  

  
    	Le producteur reçoit un prix égal au prix payé par le consommateur moins les coûts à l’échange. Pour une quantité de 4 000, cela correspond à 2,75.

    	Pour une quantité de 6 000, les consommateurs payent 6.

    	En raison de l’arbitrage, l’écart des prix doit être égal aux coûts de l’échange.

    	La causalité va dans le sens inverse. Lorsque les coûts de l’échange sont de 2, 6 000 unités sont vendues.

  




  Question 18.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 18.6 est le graphique d’un indice qui représente les coûts d’échange. Un indice plus élevé correspond à des coûts d’échange plus élevé et donc à moins de mondialisation. Sur la base de ces informations, lesquelles de ces affirmations sont correctes ?

  
    	Le graphique suggère une baisse constante des coûts de l’échange depuis 1870.

    	Les politiques mises en place pour contrer le chômage croissant après la Grande Dépression de 1929 semblent avoir freiné la mondialisation.

    	Les données ne suggèrent pas que la mondialisation aurait accéléré suivant la Seconde Guerre mondiale.

    	Le graphique indique que l’intégration du marché des marchandises a connu des ruptures au cours des 150 dernières années.

  

  
    	Les coûts de l’échange semblent avoir augmenté pendant une période de l’entre-deux-guerres.

    	Après 1929, les pays tentèrent de protéger leurs économies en imposant des tarifs douaniers.

    	On peut observer une tendance à la baisse de l’indice des barrières à l’échange après la Seconde Guerre mondiale.

    	On peut observer une tendance à la baisse générale des coûts de l’échange, à l’exception de la période d’entre-deux-guerres.

  



18.2 Mondialisation et investissement

Comme sur les marchés des biens, les marchés internationaux de capitaux ont connnu une tendance similaire à la mondialisation au cours du 19e siècle, suivie par une brève période de « dé-mondialisation » pendant l’entre-deux-guerres, puis une « re-mondialisation » à la fin du 20e siècle.

Si les pays vivaient en autarcie, ils devraient financer leurs investissements en utilisant leur propre épargne. Si cela était le cas, ils ne pourraient pas dépenser plus que ce qu’ils ont gagné au cours d’une année et tout leur revenu devrait être dépensé dans l’économie domestique. La dépense domestique devrait être égale au revenu domestique. Dans les faits, nous observons, entre les pays, des activités de prêt et d’emprunt entre les individus, les institutions financières, les entreprises et les États. Pour simplifier le propos, considérons les pays qui prêtent ou empruntent à d’autres pays, en gardant à l’esprit le fait que ces pays ne sont pas des acteurs eux-mêmes, mais sont composés de nombreuses personnes, entreprises et institutions. Un pays peut dépenser plus que ce qu’il gagne en empruntant à l’étranger. De même, un pays peut décider de ne pas utiliser son épargne pour financer des investissements domestiques, afin de la prêter à l’étranger et obtenir un rendement sur ces prêts à l’étranger. Dans ce cas, son épargne sera supérieure à son investissement domestique, ou de façon équivalente, ses revenus seront supérieurs à ses dépenses.


  Balance des paiements (BP)

  Elle enregistre toutes les transactions de paiement entre le pays domestique et le reste du monde. Elle est divisée en deux parties : la balance courante et le compte de capital et financier.

  

  Si la balance courante est excédentaire, il y a une entrée de devises étrangères, qui est utilisée soit pour acheter des actifs internationaux comme des usines (IDE) ou des actifs financiers (que l’on va comptabiliser en tant que sortie nette de capitaux privés) ou cela s’ajoute aux réserves de devises étrangères du pays domestique. En conséquence, la richesse nationale augmente. C’est tout l’inverse en cas de balance courante déficitaire.




	balance des paiements (BP)
	Cela comptabilise les entrées et sorties de devises étrangères. La balance des paiements enregistre toutes les transactions financières entre le pays d’origine et le reste du monde et est divisée en deux parties : la balance courante et le compte de capital et financier. Connu également sous le terme : compte de la balance des paiements.



Nous utilisons les comptes de la balance des paiements pour identifier les prêts et les emprunts réalisés auprès d’autres pays. Il nous faut avant toute chose expliquer en quoi le fait de prêter et d’emprunter à l’extérieur du pays se rattache au commerce international des biens et services. Cela tient au fait que les importations constituent des paiements de la part de l’économie domestique vers le reste du monde, et que réciproquement les exportations représentent les paiements effectués par le reste du monde en direction de l’économie domestique. La balance des paiements est un document qui enregistre les entrées et les sorties de devises étrangères. Si ce récapitulatif des transactions était complet, le solde serait nul, car l’origine et l’utilisation de chaque dollar franchissant une frontière internationale seraient prises en compte (en réalité, une ligne appelée « erreurs et omissions » est ajoutée en bas de la balance des paiements pour que le total soit effectivement de zéro).

Pour mieux comprendre le fonctionnement de la balance des paiements, prenons d’abord l’exemple d’une économie dont les seuls paiements internationaux résultent du commerce. Si le pays domestique importe davantage qu’il n’exporte, alors ses résidents effectuent plus de paiements vers l’international qu’ils n’en reçoivent. Par exemple, un pays qui achète une plus grande valeur d’importations des États-Unis qu’il ne reçoit en vendant ses exportations aux États-Unis se trouve dans la nécessité de se procurer des dollars (en empruntant auprès des États-Unis ou d’autres pays) afin de couvrir la différence.

Inversement, si le pays domestique exporte plus qu’il n’importe, alors ses résidents doivent prêter à leurs partenaires commerciaux pour que ceux-ci puissent payer les exportations. Ces prêts constituent une sortie de devises étrangères pour l’économie domestique et une entrée de devises étrangères pour ses partenaires commerciaux.

Ainsi, un déficit commercial impliquera que le pays emprunte, tandis qu’un excédent commercial signifie qu’il prête (ce qui revient à épargner, comme nous l’avons vu dans l’Unité 10).


	investissement de portefeuille à l’étranger
	L’acquisition d’obligations ou d’actions dans un pays étranger où la détention d’actifs étrangers n’est pas assez importante pour donner au propriétaire un droit de contrôle important sur l’entité détenue. L’investissement direct à l’étranger (IDE) implique par contre la propriété et un contrôle important sur les actifs détenus. Voir également : investissement direct à l’étranger.
	investissement direct à l’étranger (IDE)
	Propriété et contrôle important d’actifs dans un pays étranger. Voir également : investissement de portefeuille à l’étranger.



D’autres raisons encore motivent les résidents d’un pays à effectuer des paiements vers des personnes à l’étranger. La plus importante d’entre elles est l’achat d’actifs dans un autre pays. Si une entreprise américaine achète des parts d’une entreprise implantée en Chine, elle réalise un paiement pour un actif chinois. Cela implique bien un paiement des États-Unis vers la Chine. Il s’agit d’une sortie de devises étrangères qualifiée d’investissement de portefeuille à l’étranger. De même, si une entreprise américaine achète une usine en Chine, il s’agit d’une sortie de devises étrangères qualifiée d’investissement direct à l’étranger (IDE).


	envoi de fonds des travailleurs
	Argent envoyé par les travailleurs étrangers à leurs familles dans leur pays d’origine. Dans les pays qui envoient ou accueillent un grand nombre de travailleurs migrants, cela représente un important flux de capitaux internationaux.



Néanmoins, au cours des années suivantes, l’entreprise américaine recevra des dividendes issus de ses investissements de portefeuille ou bien des profits générés par ses investissements directs, qui seront renvoyés (rapatriés) vers l’entreprise américaine. Ces profits rapatriés sont des paiements de la Chine aux États-Unis. Ils sont comptés comme entrées de devises étrangères dans la balance des paiements américaine.

D’autres paiements internationaux importants incluent l’argent envoyé par les travailleurs migrants à leur famille (ce sont les envois de fonds des travailleurs) et les flux d’aide publique au développement, principalement des pays riches vers les pauvres.


  Balance courante (BC)

  C’est la somme de tous les paiements versés à un pays, à laquelle on retranche la somme des paiements effectués par ce pays :

  

  Comme elle inclut tous les paiements internationaux, la balance courante nous dit également directement si un pays est prêteur ou emprunteur :

  
    	BC déficitaire : dans ce cas, le pays est en situation d’emprunteur, de façon à couvrir son excès de dépenses vis-à-vis du reste du monde.

    	BC excédentaire : dans ce cas, le pays est en situation de prêteur (ou d’épargnant) pour permettre à d’autres pays de lui envoyer leur propre excès de dépenses.

  




	balance courante (BC)
	La somme de tous les paiements versés à un pays, à laquelle on retranche la somme des paiements effectués par ce pays. Voir également : déficit de la balance courante, excédent de la balance courante.



Toutes ces paiements internationaux sont comptabilisés dans la balance des paiements. On appelle balance courante (BC) la valeur nette de ces paiements – donc la BC correspond à la différence entre la somme de tous les paiements versés à un pays et le total des paiements effectués par le pays. Il est possible pour un pays d’avoir à la fois un déficit commercial (il importe plus qu’il n’exporte) et une balance courante excédentaire s’il reçoit un revenu plus que suffisant de ses investissements étrangers, des envois de fonds des travailleurs ou de l’aide étrangère pour payer la différence. Dans ce cas, le pays n’a pas besoin d’emprunter. Pour simplifier, nous ignorons les envois de fonds des travailleurs et l’aide internationale, et nous supposons que la balance courante est égale aux exportations (X) moins les importations (M) plus les revenus nets tirés des actifs possédés à l’étranger.


	déficit de la balance courante
	La valeur en excès des importations d’un pays par rapport à la valeur totale de ses exportations et des revenus nets tirés des actifs possédés à l’étranger. Voir également : balance courante, excédent de la balance courante.
	excédent de la balance courante
	La valeur en excès du total des exportations et des revenus nets tirés des actifs possédés à l’étranger d’un pays par rapport à la valeur de ses importations. Voir également : balance courante, déficit de la balance courante.
	flux nets de capitaux
	Les activités d’emprunt et de prêt comptabilisées par la balance courante. Voir également : balance courante, déficit de la balance courante, excédent de la balance courante.



Les mouvements de prêt et d’emprunt enregistrés dans la balance courante sont qualifiés de flux nets de capitaux. Dans ce contexte, le capital correspond à l’argent prêté et emprunté, et non pas à des biens d’équipement. Un pays emprunteur (avec une BC déficitaire) reçoit des flux nets de capitaux – il emprunte des liquidités afin de couvrir son déficit courant. Bien sûr, il faudra rembourser cet argent dans le futur, c’est pourquoi ces afflux de capitaux représentent aussi une dette extérieure croissante pour le pays. Néanmoins, si cet argent emprunté est utilisé à des fins d’investissements productifs, les investissements peuvent aider à générer le revenu permettant de rembourser la dette. Ainsi, lorsqu’un pays souhaite investir plus que ne le permet son épargne, emprunter à l’étranger constitue un moyen de financer les investissements supplémentaires.

Historiquement, l’intensification du commerce a eu tendance à créer de plus grands déséquilibres pour les balances courantes. En effet, quand les pays échangent davantage entre eux, ils ont également tendance à emprunter et à prêter davantage. La mesure indiquée par la Figure 18.8 porte sur la somme des valeurs absolues des soldes des balances courantes de 15 pays de 1870 à 2014. Nous additionnons la valeur absolue des balances courantes pour rendre compte à la fois des emprunts et des prêts entre pays.
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Figure 18.8 
Flux des capitaux internationaux (1870–2014).
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(1) Figure 2.2 from Maurice Obstfeld and Alan M. Taylor. 2005. Global Capital Markets: Integration, Crisis, and Growth (Japan–US Center UFJ Bank Monographs on International Financial Markets). Cambridge : Cambridge University Press ; (2) International Monetary Fund. 2014. World Economic Outlook Database: October 2014. Remarque : le graphique représente la moyenne de la valeur absolue des soldes des balances courantes (en % du PIB) de 15 pays par tranches de 5 ans (de 1870–1874 à 2010–2014). Les pays de l’échantillon sont l’Argentine, l’Australie, le Canada, le Danemark, la Finlande, la France, l’Allemagne, l’Italie, le Japon, les Pays-Bas, la Norvège, l’Espagne, la Suède, le Royaume-Uni et les États-Unis. Les donnés pour 2014 sont des estimations du FMI.






Comme pour le commerce des marchandises (Figure 18.6), le volume des flux de capitaux de la Figure 18.8 reflète un processus de mondialisation interrompue. À la fin du 19e siècle, on constate des flux massifs de capitaux provenant des pays du nord-ouest de l’Europe ayant une BC excédentaire – il s’agit surtout du Royaume-Uni, mais également de la France et de l’Allemagne – et qui ont financé des investissements ferroviaires et des infrastructures dans des pays comme l’Argentine, l’Australie, le Canada et les États-Unis. Ces pays détenaient tous des ressources naturelles abondantes et sous-exploitées, notamment des terres. Il leur fallait donc à la fois construire des voies de chemin de fer pour exploiter ces ressources et y installer des migrants. En Europe, les pays qui ont réussi à attirer des investissements étrangers à cette période, comme la Russie et la Suède, disposaient également de ressources relativement abondantes. Ces investissements ont eu un rendement élevé puisqu’ils ont augmenté la capacité productive des pays emprunteurs qui ont ainsi pu rembourser les prêts à des taux d’intérêt déterminés par leur hausse de revenu.

Dans l’entre-deux-guerres, ces flux de capitaux ont diminué brutalement – surtout après le début de la Grande Dépression en 1929, qui a conduit de nombreux pays à imposer des limitations strictes aux mouvements de capitaux de part et d’autre des frontières. En conséquence, les déficits et excédents de la balance courante des pays devaient être maintenus à un niveau relativement faible – ces limitations ont empêché les flux de capitaux qui auraient été nécessaires pour financer les déficits importants des BC. Contrairement au commerce international, dont la croissance a repris peu après la Seconde Guerre mondiale, les contrôles de capitaux ont perduré sur une plus longue période et n’ont été assouplis qu’à partir des années 1970 et 1980. Depuis, les flux de capitaux ont très fortement augmenté, même s’ils n’ont pas encore atteint leur niveau vertigineux du début du 20e siècle.

La Figure 18.9 illustre l’évolution de la détention d’actifs internationaux au cours du 20e siècle. Elle prend une forme en U. Les pays riches, qui dominaient en matière de prêts internationaux, avaient un ratio actifs étrangers sur PIB élevé au début du siècle jusqu’à l’effondrement dans les années 1930. Après 1945, New York dépassa Londres pour devenir la place financière mondiale et c’est ainsi que les États-Unis ont éclipsé le Royaume-Uni en devenant le premier pays détenteur d’actifs internationaux.
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Figure 18.9 
Détention d’actifs internationaux (1900–2014).






(1) Figure 2.2 from Maurice Obstfeld and Alan M. Taylor. 2005. Global Capital Markets: Integration, Crisis, and Growth (Japan-US Center UFJ Bank Monographs on International Financial Markets). Cambridge : Cambridge University Press ; (2) Lane, Philip R., and Gian-Maria Milesi-Ferretti. 2007.‘Europe and Global Imbalances’. IMF Working Papers 07 (144). La série montre le ratio des actifs internationaux sur PIB pour l’échantillon de pays chaque année.






Pour mesurer les écarts de prix sur les marchés de capitaux internationaux, il faut disposer des prix d’actifs financiers identiques dans différents pays. Lorsque les chercheurs ont réussi à identifier de tels prix, ils ont mis en évidence une mondialisation significative des flux de capitaux à la fin du 19e siècle.

Pour une grande partie du 19e siècle, lorsqu’un aspirant arbitragiste basé à New-York (ou Londres) souhaitait tirer parti d’un écart de prix entre New-York et Londres, la vitesse de circulation de l’information limitait ses possibilités (nous avons vu dans l’Unité 1 l’évolution de la vitesse de circulation de l’information au cours des 1 000 dernières années). Les informations relatives aux écarts de prix étaient diffusées via les bateaux traversant l’Atlantique. Avant que l’arbitragiste ne prenne connaissance des informations, celles-ci étaient déjà obsolètes depuis plusieurs jours. Pour agir en fonction de cette information, l’arbitragiste devait envoyer des instructions écrites à un agent basé dans une autre ville pour qu’il achète ou vende. Ces instructions voyageaient par bateau également. Ainsi, pour qu’il y ait de la spéculation, un écart de prix important était nécessaire, car les prix pouvaient avoir changé avant que les ordres d’achat ou de vente n’aient traversé l’Atlantique.

En 1866, les investisseurs à Londres et New-York (ainsi que leurs agents) ont pu, pour la première fois, communiquer entre eux le même jour. Pour ce faire, ils ont utilisé le premier câble télégraphique transatlantique allant de l’Irlande à Terre-Neuve (au Canada). Une fois le câble installé, les investisseurs pouvaient réagir immédiatement lorsqu’ils recevaient des informations concernant une opportunité d’arbitrage et les écarts de prix s’effondraient immédiatement.

Dans la plupart des pays, la majorité des investissements est réalisée par les résidents et les entreprises. Un aspect essentiel de la mondialisation concerne les investissements directs à l’étranger (IDE) évoqués plus haut et réalisés par les entreprises à l’étranger, y compris dans des filiales. Ils ont pour but d’exercer un contrôle sur l’utilisation des ressources au sein de l’entreprise étrangère. En cela, les IDE sont à distinguer d’une utilisation de l’épargne visant à acquérir des obligations à l’étranger ou des participations dans des entreprises étrangères (investissements de portefeuille).

La Figure 18.10 montre la destination des investissements des entreprises américaines lorsqu’elles ont investi dans d’autres entreprises à l’étranger entre 2001 et 2012. De façon surprenante, lorsque les entreprises américaines ont décidé de produire hors des États-Unis, elles se sont majoritairement orientées vers l’Europe, principalement dans des pays où les salaires étaient plus élevés qu’aux États-Unis. Les Pays-Bas, l’Allemagne et le Royaume-Uni ont à eux seuls reçu plus d’investissements américains que l’Asie et l’Afrique réunies. De ce point de vue, la localisation des usines Ford dans le monde indiquée dans la Figure 18.1 est atypique, puisque Ford a bien plus de salariés en Chine, au Brésil, en Thaïlande et en Afrique du Sud qu’en Allemagne, au Royaume-Uni, au Canada, en Belgique et en France.
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Figure 18.10 
Investissement direct à l’étranger : les investissements des entreprises américaines dans d’autres pays en fonction du niveau des salaires par rapport aux États-Unis (2001–2012).






United Nations Conference on Trade and Development. 2014. Bilateral FDI Statistics. Note : les données concernent les flux d’IDE américains. Les pays identifiés comme ayant des salaires manufacturiers supérieurs à ceux des États-Unis sont les pays dans lesquels, selon le Département du Travail des États-Unis (US BLS International Labor Comparisons), la moyenne du salaire horaire dans le secteur manufacturier sur la période 2005–2009 est supérieure à la moyenne américaine observée sur la même période.







  Exercice 18.3 Flux internationaux de capital : est-ce que le capital circule des pays plus riches aux pays plus pauvres ?

  
    	Dans les dernières décennies, la Chine a connu une période de développement rapide. En utilisant les données de FRED, tracez l’évolution de la balance courante chinoise sur la période 1998–2012 et décrivez son évolution depuis la fin des années 1990 (Indice : cherchez « total current account balance for China »). Précisez s’il s’agit d’un déficit ou d’un excédent de la balance courante.

    	Sur le même graphique, représentez graphiquement la balance courante américaine et comparez-la avec la balance courante chinoise (vous trouverez les données concernant les États-Unis sur FRED en tapant « total current account balance for United States »).

    	Qu’est-ce que votre graphique suggère s’agissant des flux de capitaux entre les pays plus riches et plus pauvres ? Lisez l’article ‘The paradox of capital’ de 2007 de Eswar Prasad, Raghuram Rajan et Arvind Subramanian, économistes au FMI. Expliquez ce que veut dire « capital flowing uphill » (déplacement à contresens des capitaux) et s’il s’agit ou non d’un paradoxe.

    	Regardez la Figure 18.8 et notez que les flux internationaux de capitaux (mesurés à partir de la moyenne de la valeur absolue des soldes des balances courantes des pays, en proportion du PIB) atteignent des niveaux similaires au début du 21e siècle et à la fin du 19e siècle. À partir de la discussion des flux de capitaux dans cette section et dans l’article de la question 3, peut-on dire qu’il y avait un déplacement à contresens des capitaux durant la Mondialisation I ou II ? Expliquez votre réponse.

  




  Question 18.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des affirmations suivantes concernant la balance courante est correcte, ceteris paribus ?

  
    	Une hausse de l’excédent commercial d’un pays entraînerait une baisse de sa balance courante.

    	Un pays avec une balance commerciale nulle mais avec un niveau historiquement élevé des investissements directs à l’étranger aurait toujours une balance courante déficitaire.

    	Une hausse des envois de fonds réalisés par des travailleurs expatriés entraînerait une baisse de la balance courante dans leur pays d’origine.

    	Une hausse des montants d’aide publique envoyés à d’autres pays diminue la balance courante.

  

  
    	Une hausse de l’excédent commercial indique un écart exportations-importations plus grand. Le pays recevrait alors plus de paiements internationaux, ce qui entraînerait une hausse de sa balance courante.

    	Un pays avec un niveau historiquement élevé des investissements directs à l’étranger devrait recevoir des dividendes importants sur ses investissements. Étant donnée la balance commerciale nulle, quand les gains nets des investissements sont positifs, la balance courante devrait être excédentaire.

    	L’argent que les travailleurs expatriés envoient à leurs familles restées au pays augmenterait la balance courante du pays d’origine.

    	L’aide publique envoyée à l’étranger a pour effet direct de réduire la balance courante d’un pays. Cependant, sur le long terme, elle peut aider à stimuler de nouveaux marchés d’exportations.

  



18.3 Mondialisation et migration

À la fin du 19e siècle, la baisse des coûts de transport et l’augmentation des salaires ont permis à des millions de personnes de faire le voyage vers les États-Unis. Depuis, la migration des travailleurs est probablement la dimension de la mondialisation dans laquelle l’intégration économique mondiale a le moins progressé. En effet, les entrées et sorties de travailleurs dans certains pays sont plus limitées aujourd’hui qu’elles ne l’étaient en 1913. La Figure 18.11 représente l’immigration vers les États-Unis en pourcentage de l’augmentation de la population américaine. Entre la fin du 19e siècle et le début du 20e siècle, les immigrés représentaient plus de la moitié de l’augmentation de la population américaine. Leur nombre dépassait le solde naturel (c’est-à-dire la différence entre le nombre de naissances et le nombre de décès). Des législations restrictives ont limité l’immigration durant l’entre-deux-guerres. Bien que la contribution des immigrés à la croissance de la population ait de nouveau augmenté depuis la Seconde Guerre mondiale, elle n’a jamais atteint les niveaux d’avant 1914. Les faibles niveaux du milieu des années 1940 aux années 1970 peuvent également être en partie expliqués par le taux de natalité relativement élevé aux États-Unis à cette période.
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Figure 18.11 
Immigration aux États-Unis en pourcentage de la croissance de la population américaine (1820–1998).






Susan B. Carter, Michael R. Haines, Richard Sutch, and Scott Sigmund Gartner (editors). 2006. Historical Statistics of the United States : Earliest Times to the Present. New York : Cambridge University Press.






Il existait relativement peu d’obstacles institutionnels à l’immigration à la fin du 19e siècle. Aujourd’hui, sans les documents administratifs requis, il est possible de renvoyer les migrants vers leur pays d’origine, voire de les emprisonner dans certains cas. Lorsque l’Europe a connu sa période d’essor démographique, caractérisée par une baisse brutale du taux de mortalité et une baisse similaire, mais décalée dans le temps, du taux de natalité, elle a pu envoyer son surplus de population vers ce que l’explorateur du 15e siècle Amerigo Vespucci avait appelé le « Nouveau Monde » en Amérique. Aujourd’hui, les pays en développement n’ont pas autant de chance. Les barrières à l’immigration étaient déjà en place à la fin du 19e siècle, mais elles sont devenues bien plus strictes pendant et après la Première Guerre mondiale, et les pays riches les ont maintenues ainsi depuis.

En conséquence, la circulation des biens et de la finance entre les pays est plus simple et de plus grande ampleur que la circulation des personnes. Il est bien plus simple d’envoyer votre argent ou vos biens dans un pays lointain que d’y aller vous-même. Il vous faudra peut-être y apprendre une nouvelle langue ou une culture, sans compter qu’il faudra laisser derrière vous votre famille et communauté. C’est une des raisons pour lesquelles, pour le facteur travail, la réduction des écarts de prix est limitée, contrairement à ce que l’on observe pour les biens, comme nous l’avons vu plus haut. Les salaires dans les différents pays du monde n’ont donc pas tendance à converger.

La Figure 18.12 montre l’évolution des salaires payés aux travailleurs du secteur manufacturier, rapportés aux salaires payés aux travailleurs du secteur manufacturier américain. Il indique, par exemple, qu’à la fin des années 1970, le salaire des travailleurs finlandais équivalait à 80 % du salaire reçu par les travailleurs américains, mais en 2012, leur salaire était supérieur de plus de 20 %.




            [image: Salaires du secteur manufacturier par rapport aux États-Unis (1975–1979 et 2012) ]



Figure 18.12 
Salaires du secteur manufacturier par rapport aux États-Unis (1975–1979 et 2012).
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US Bureau of Labor Statistics. 2015. International Labor Comparisons. Remarque : (1) Les données portent sur les coûts horaires d’indemnisation dans le secteur manufacturier, qui incluent la rémunération horaire directe totale (avant impôt), les cotisations sociales payées par l’employeur et les impôts sur les revenus du travail. Les monnaies nationales locales sont converties en dollars selon la moyenne du taux de change quotidien pour l’année de référence. (2) Le graphique du Sri Lanka utilise les données de 2008, qui sont les plus récentes disponibles.






Trois enseignements peuvent être tirés de la Figure 18.12 :


  	Comme la France, de nombreux autres pays européens ont rattrapé les salaires américains du secteur manufacturier, les dépassant parfois de plus de 40 % (Norvège et Suède).

  	Les salaires de la Corée du Sud et du Japon ont rapidement convergé vers les salaires américains.

  	De nombreux pays à faibles salaires (comme le Sri Lanka) sont restés loin derrière les États-Unis, certains ont même accentué leur retard (Mexique).



En somme, l’intégration de l’économie mondiale a considérablement progressé au 19e siècle. Cela s’est traduit par une hausse des volumes échangés, une réduction corollaire des écarts de prix, ainsi que la circulation du capital. Une brève période de « dé-mondialisation » a ensuite eu lieu au moment de la Grande Dépression et de la Seconde Guerre mondiale, avant une nouvelle période de mondialisation, particulièrement depuis les années 1990. Ces trois vagues de mondialisation, « dé-mondialisation » et de « re-mondialisation » sont équivalentes à celles de la Figure 18.4.

Les coûts d’échange et les barrières à la mobilité du capital et du travail ont diminué au cours du 19e siècle, en grande partie grâce aux nouvelles technologies de transport à vapeur. Ils ont augmenté à nouveau durant l’entre-deux-guerres, principalement du fait de l’intervention de l’État – taxes et autres barrières commerciales, contrôle des capitaux et restriction de l’immigration – avant de diminuer de nouveau à la fin du 20e siècle, à la suite de politiques plus libérales et grâce au progrès technique. Cependant, les frontières nationales demeurent des barrières importantes à l’intégration mondiale des marchés du travail.


  Question 18.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 18.11 représente le niveau d’immigration vers les États-Unis en pourcentage de l’augmentation de la population américaine.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Dans la décennie précédant la Première Guerre mondiale, le nombre d’immigrants était plus élevé que le nombre de naissances moins le nombre de décès.

    	Les guerres diminuent de façon permanente le niveau de migration.

    	Comme pour le commerce de marchandises et les flux de capitaux, les données suggèrent une tendance régulière à la « re-mondialisation » depuis la fin de la Seconde Guerre mondiale.

    	La tendance du graphique suggère qu’avec la forte migration au cours des 150 dernières années, les salaires dans différents pays dans le monde devraient maintenant être similaires.

  

  
    	Puisque l’immigration représentait plus de la moitié de l’augmentation de la population américaine, le nombre de nouveaux immigrants devait être plus élevé que la différence entre le nombre de naissances et de décès.

    	Le niveau d’immigration augmenta rapidement pendant une courte période après la Première Guerre mondiale. Même si cela n’était pas le cas, rappelez-vous qu’il faut rester prudent avant de tirer une relation de causalité d’une série temporelle comme celle-ci — de nombreux autres facteurs ont une influence sur le niveau d’immigration.

    	Depuis la loi de 1923 restreignant l’immigration, son niveau n’est pas revenu aux niveaux observés avant, ce qui indique que les frontières nationales continuent à être des barrières à l’intégration mondiale des marchés du travail.

    	Ce n’est pas vrai lorsque la migration est restreinte. Dans beaucoup de pays européens et au Japon, les salaires du secteur manufacturier ont rattrapé (et même dépassé pour la plupart) les salaires américains depuis 1975. Au Mexique par contre, les salaires ont baissé par rapport aux États-Unis.

  



18.4 Spécialisation et gains à l’échange entre les pays

Le résultat du processus d’intégration économique mondiale implique qu’aujourd’hui, presque tous les pays font partie d’une économie mondiale caractérisée par :


  	La spécialisation : certains endroits se spécialisent dans la production de certains biens.

  	L’échange : ces biens sont ensuites échangés avec d’autres endroits dans le monde, eux-mêmes spécialisés dans d’autres biens.




	spécialisation
	Elle apparaît quand un pays ou toute autre entité produit une gamme de biens et services plus étroite que ceux qu’ils consomment ; il leur faut acquérir par l’échange les biens et services qu’ils ne produisent pas.



La spécialisation implique l’échange, car en produisant moins de variétés de biens et services que vous n’en utilisez, vous devez échanger pour acquérir ce que vous ne produisez pas. L’échange international résulte de la spécialisation des pays.

Les machines-outils (comme les outils de coupe de précision) fabriquées dans le sud de l’Allemagne sont utilisés dans la production d’ordinateurs sur la côte sud de la Chine. Ces ordinateurs utilisent des logiciels produits au Bangalore et en Californie. Ils sont ensuite distribués à travers le monde grâce à des avions construits près de Seattle, aux États-Unis, pour être vendus à leurs utilisateurs dans le monde entier. Les producteurs de ces marchandises mangent des aliments cultivés au Canada ou en Ukraine et portent des chemises fabriquées à l’île Maurice.

Ces exemples montrent que l’échange et la spécialisation sont les deux faces d’un même processus. Chacune fournit les conditions nécessaires à l’existence de l’autre. En l’absence d’échange, les ouvriers fabriquant des machines-outils à Stuttgart ne pourraient pas manger le pain produit grâce au blé importé d’Ukraine ou du Canada, ni porter les vêtements confectionnés à l’île Maurice. S’ils devaient pourvoir eux-mêmes à leurs besoins, nombreux parmi eux seraient agriculteurs ou ouvriers du textile. S’il n’y avait pas de spécialisation, il y aurait peu à échanger.

Dans la Section 1.8, vous avez fait connaissance avec Greta et Carlos, qui consomment tous les deux des pommes et du blé. En utilisant ses terres et sa force de travail, chacun pourrait produire à la fois des pommes et du blé et vivre en autarcie. Mais ils trouvent qu’ils peuvent améliorer leur situation à tous deux en spécialisant, Carlos ne produisant que des pommes et Greta que du blé.


	avantage comparatif
	Une personne ou un pays détient un avantage comparatif dans la production d’un bien, si le coût de production d’une unité additionnelle de ce bien par rapport au coût de produire un autre bien est inférieur au coût de production des mêmes deux biens pour une autre personne ou un autre pays. Voir également : avantage absolu.



Il est avantageux pour eux deux de se spécialiser parce que leurs terres diffèrent dans ce qu’elles produisent le mieux. S’il se spécialisait, Carlos pourrait produire 50 fois plus de pommes que de tonnes de blé. Greta, elle, pourrait seulement produire 25 fois plus de pommes que de tonnes de blé (de nouveau, si elle ne produisait que des pommes ou que du blé). Même si Greta pouvait produire plus de pommes ou de blé que Carlos, Carlos a un avantage comparatif dans la production de pommes (en termes de productivité, il est relativement moins inférieur à elle dans la production de pommes par rapport au blé). Avant de continuer, assurez-vous d’avoir bien compris le terme d’avantage comparatif et les Figures 1.9a et b.

En utilisant le même raisonnement, nous allons expliquer pourquoi des pays entiers se spécialisent dans certains biens et services, et certains dans d’autres.

Greta et Carlos se sont spécialisés parce qu’ils n’avaient pas le même type de terres. De même, les ressources naturelles et le climat des pays diffèrent. Pour des raisons climatiques, produire des bananes en Allemagne serait très coûteux. C’est pour cela que les Allemands vivent d’autre chose. Mais il y a beaucoup d’autres raisons de se spécialiser.


	économies d’échelle
	C’est le cas lorsque doubler tous les facteurs de production fait plus que doubler le niveau de la production. La forme de la courbe de coût moyen à long terme de l’entreprise dépend non seulement des rendements d’échelle dans la production mais également de l’effet d’échelle sur les prix que l’entreprise paye pour ses facteurs de production. Connu également sous le terme : rendements d’échelle croissants. Voir également : déséconomies d’échelle.



Supposez plutôt que Greta et Carlos aient des terres identiques et les mêmes compétences. Ils sont tous les deux aussi capables de produire des pommes et du blé, mais la production des pommes et du blé est sujette à des économies d’échelle. Cela impliquerait, par exemple, que doubler la quantité de terre et leur temps consacrés à la production, disons, des pommes, ferait plus que doubler la quantité de pommes produites. La technologie de production de chaque bien détermine si cette hypothèse est raisonnable ou non.

Nous remplacerons donc la Figure 1.9a, qui illustrait la spécialisation fondée sur les dotations factorielles, par la Figure 18.13. Dans le tableau, vous pouvez observer que si 25 hectares (et une partie proportionnelle du travail de Greta ou Carlos) sont consacrés à la production de pommes, 625 pommes seront produites. Si l’on double la surface de terre jusqu’à 50 hectares (avec la moitié du temps de travail toujours consacrée à la production de pommes), la production de pommes est multipliée par 4, soit 2 500 pommes.





  
    
      	Surface de terre utilisée dans la production (hectares)
      	1
      	25
      	50
      	75
      	100
    

  
  
    
      	Blé (tonnes)
      	0,1
      	62,5
      	250
      	562,5
      	1 000
    

    
      	Pommes
      	1
      	625
      	2 500
      	5 625
      	10 000
    

  





Figure 18.13 
Économies d’échelle dans les productions de blé et de pommes. Notez que les nombres dans la ligne du blé correspondent à un dixième du nombre de pommes produites dans chaque colonne et que ceux dans la ligne des pommes correspondent au carré de la surface de terre utilisée.






Imaginez Carlos et Greta travaillant tous les deux en autarcie, chacun disposant de 100 hectares et divisant leur terre et leur force de travail de façon égale entre les pommes et le blé. Ils consommeraient chacun 250 tonnes de blé et 2 500 pommes.

Cependant, si l’un d’eux se spécialisait dans le blé et l’autre dans les pommes et qu’ensuite ils partageaient la production en parts égales, ils pourraient avoir quatre fois plus de blé et de pommes qu’en l’absence de spécialisation. Le point important ici est que qui se spécialise en quoi ne change rien. L’avantage de la spécialisation ne vient pas d’une différence de dotations (compétences, terres) entre Greta et Carlos mais du fait que produire chacun une grande quantité d’un seul bien peut être plus efficace que produire de plus petites quantités de plusieurs biens.

Nous reparlerons de Carlos et Greta dans la prochaine section, mais que nous disent les exemples de ces personnages sur l’intégration mondiale et le commerce entre les pays ? Par exemple, pourquoi est-ce que l’Allemagne du Sud se spécialise dans la production de machines-outils, l’automobile de pointe et d’autres biens manufacturés, tandis que la côte sud de la Chine est le centre mondial pour la fabrication d’ordinateurs qui fonctionnent grâce à des logiciels produits aux États-Unis, et que l’île Maurice produit des chemises et que les résidents d’Alberta, au Canada, produisent des céréales ? Il y a deux types de réponses :


  	Économies d’échelle, d’agglomération et autres effets de rétroaction positive : la production d’avions donne lieu à de très importantes économies d’échelle. L’usine Boeing à Everett, dans l’état de Washington aux États-Unis, est le bâtiment le plus grand au monde (il fait un volume de plus de 13 millions de mètres cubes). L’écriture de code informatique ne donne pas lieu à des économies d’échelle, mais les bons logiciels sont produits dans des lieux où un grand nombre de personnes travaillent au même genre de tâches, partageant des informations et innovant.

  	Différences entre régions : le climat et le sol d’Alberta sont idéaux pour faire pousser des céréales. Pour produire du textile, il faut beaucoup de main d’œuvre et peu de biens d’équipement, ce qui correspond à la disponibilité des facteurs de production sur l’île Maurice. En Allemagne, le système d’apprentissage et de formation crée une main d’œuvre qualifiée pour la production de machines-outils.



La première source de spécialisation est caractérisée par sa nature accidentelle. Pourquoi Everett aux États-Unis plutôt qu’Osaka au Japon ? Pourquoi est-ce que Bangalore est un hub pour les logiciels informatiques et pas Singapour ou Sidney ?


  Économies d’agglomé­ration

  Ce sont les réductions de coûts dont peuvent profiter les entreprises quand elles sont situées à proximité d’autres entreprises appartenant au même secteur ou à des secteurs apparentés.

  À ne pas confondre avec les économies d’échelle ou les économies de gamme, qui s’appliquent à une seule entreprise lorsqu’elle croît.



Pour expliquer la spécialisation il faut souvent utiliser les deux types d’explications. La production allemande de machines-outils, par exemple, bénéficie non seulement du haut degré de qualification de la main d’œuvre allemande mais aussi d’économies de co-localisation, appelées économies d’agglomération. Les entreprises partagent également des informations et développent des standards industriels communs pour les composants et elles stimulent la recherche dans la région, dont elles bénéficient en retour.

La Figure 18.14 résume notre explication de la spécialisation et du commerce.




            [image: Différences de coûts entre pays, spécialisation et échange ]



Figure 18.14 
Différences de coûts entre pays, spécialisation et échange.







  Exercice 18.4 Évaluer certaines structures de spécialisation de la production des pays

  Choisissez quelques biens et services qui n’ont pas été évoqués dans cette unité (par exemple, le vin, les automobiles, les services professionnels comme la comptabilité et l’audit, les produits électroniques grand public, les vélos ou les articles de mode). Utilisez la Figure 18.14 ainsi que vos connaissances et recherches sur les biens choisis pour donner une explication des structures de spécialisation des pays pour ces biens.



18.5 Spécialisation, dotations factorielles et commerce international

Dans cette section, nous nous intéresserons de plus près à la spécialisation de l’échange fondée sur les dotations factorielles, en prolongeant l’analyse de la Section 1.8. Nous allons montrer de quelle manière l’échange entre les individus de différents pays – chacun spécialisé dans la production de biens différents – peut aboutir à des gains mutuels, mais aussi à des conflits sur la distribution de ces gains.


	avantage absolu
	Une personne ou un pays détient un avantage absolu dans la production d’un bien lorsqu’il a besoin de moins de facteurs de production que d’autres personnes ou d’autres pays pour produire ce bien. Voir également : avantage comparatif.



Imaginez que Greta habite sur l’Île du Blé et Carlos sur l’Île des Pommes. La terre sur chaque île peut être utilisée pour cultiver du blé et des pommes, et ils consomment tous les deux des pommes et du blé pour subsister. Pour l’exemple dans cette section, nous allons utiliser les données de la Figure 18.15 et supposer que Greta et Carlos possèdent chacun 100 hectares de terre. Nous avons déjà vu précédemment que Greta est chanceuse. La terre de l’Île du Blé est meilleure pour la culture du blé et des pommes. Elle a un avantage absolu pour les deux cultures. Bien que la terre de Carlos soit moins fertile en général pour les pommes et le blé, son désavantage est moins grand, par rapport à Greta, dans la production de pommes par rapport au blé.





  
    
      	 
      	Production si 100 % du temps est consacré à la production d’un bien, par hectare de terre
    

  
  
    
      	Greta
      	1 250 pommes ou 100 tonnes de blé
    

    
      	Carlos
      	1 000 pommes ou 40 tonnes de blé
    

  





Figure 18.15 
Avantages absolu et comparatif dans la production de pommes et de blé.






Souvenez-vous que même ceux qui n’ont d’avantage absolu dans aucun bien vont se spécialiser dans la production du bien qu’ils produisent de la façon la moins inefficace et obtenir les autres biens qu’ils consomment par l’échange. De même, les individus ou pays qui sont les meilleurs dans la production de tous les biens vont se spécialiser dans la production du bien pour laquelle ils sont comparativement plus efficaces et importer les autres biens. Greta et Carlos peuvent tous les deux bénéficier de la spécialisation et de l’échange.

Pour comprendre comment cela fonctionne, suivez l’analyse de la Figure 18.16a.





            [image: Les frontières des possibilités de production de Carlos (Île des Pommes) et de Greta (Île du Blé). ]



Figure 18.16a 
Les frontières des possibilités de production de Carlos (Île des Pommes) et de Greta (Île du Blé).









            [image: La production de Carlos : La partie gauche de la figure montre les combinaisons de blé et de pommes que Carlos peut produire en un an. S’il ne produit que des pommes et qu’il a 100 hectares de terres, il peut en produire 10 000. C’est ce que l’on voit au point A de l’axe des abscisses. ]



La production de Carlos



La partie gauche de la figure montre les combinaisons de blé et de pommes que Carlos peut produire en un an. S’il ne produit que des pommes et qu’il a 100 hectares de terres, il peut en produire 10 000. C’est ce que l’on voit au point A de l’axe des abscisses.









            [image: Spécialisation dans le blé : De la même manière, si Carlos ne produit que du blé, il peut en produire 4 000 tonnes, comme l’on peut le voir au point B de l’axe des ordonnées. ]



Spécialisation dans le blé



De la même manière, si Carlos ne produit que du blé, il peut en produire 4 000 tonnes, comme l’on peut le voir au point B de l’axe des ordonnées.









            [image: La frontière des possibilités de production : La droite rouge qui relie les points A et B est la frontière des possibilités de production de Carlos. Elle montre toutes les combinaisons de blé et de pommes que Carlos peut produire en un an. ]



La frontière des possibilités de production



La droite rouge qui relie les points A et B est la frontière des possibilités de production de Carlos. Elle montre toutes les combinaisons de blé et de pommes que Carlos peut produire en un an.









            [image: Choix de Carlos : Il peut choisir de produire n’importe quelle combinaison sur (où à l’intérieur de) la frontière. Il peut, par exemple, produire 2 000 tonnes de blé et 5 000 pommes, comme indiqué par le point C. ]



Choix de Carlos



Il peut choisir de produire n’importe quelle combinaison sur (où à l’intérieur de) la frontière. Il peut, par exemple, produire 2 000 tonnes de blé et 5 000 pommes, comme indiqué par le point C.









            [image: L’ensemble des possibles de Carlos : Il peut produire n’importe quelle combinaison entre l’origine et la frontière des possibilités de production. La zone rouge représente son ensemble des possibles. ]



L’ensemble des possibles de Carlos



Il peut produire n’importe quelle combinaison entre l’origine et la frontière des possibilités de production. La zone rouge représente son ensemble des possibles.









            [image: La frontière des possibilités de production de Greta : On peut la voir dans le graphique de droite. Greta peut produire plus de chaque bien que Carlos. Si elle ne produit qu’un bien, elle peut produire soit 12 500 pommes, soit 10 000 tonnes de blé avec 100 hectares de terre. ]



La frontière des possibilités de production de Greta



On peut la voir dans le graphique de droite. Greta peut produire plus de chaque bien que Carlos. Si elle ne produit qu’un bien, elle peut produire soit 12 500 pommes, soit 10 000 tonnes de blé avec 100 hectares de terre.









            [image: L’Île du Blé a un avantage absolu : Elle a un avantage absolu dans la production des deux biens parce que Greta peut produire plus de chaque bien. Graphiquement, l’ensemble des possibles de Greta inclut celui de Carlos. ]



L’Île du Blé a un avantage absolu



Elle a un avantage absolu dans la production des deux biens parce que Greta peut produire plus de chaque bien. Graphiquement, l’ensemble des possibles de Greta inclut celui de Carlos.








Diversification en l’absence d’échange

En l’absence d’échange, le mieux que puissent faire Carlos et Greta est de choisir un point sur leur plus haute courbe d’indifférence possible, étant donnée la contrainte de leur frontière des possibilités de production. Dans notre exemple simple, la frontière des possibilités de production est aussi la frontière des possibilités de consommation, parce chaque personne consacre son temps à produire uniquement du blé et des pommes et ne peut consommer que la quantité produite. Suivez l’analyse de la Figure 18.16b pour voir comment Carlos et Greta prennent leurs décisions de production et de consommation.





            [image: Choix de consommation maximisant l’utilité de Carlos (Île des Pommes) et de Greta (Île du Blé). ]



Figure 18.16b 
Choix de consommation maximisant l’utilité de Carlos (Île des Pommes) et de Greta (Île du Blé).









            [image: Frontière des possibilités de consommation de Carlos : Il s’agit du graphique de gauche, coïncidant avec sa frontière des possibilités de production. ]



Frontière des possibilités de consommation de Carlos



Il s’agit du graphique de gauche, coïncidant avec sa frontière des possibilités de production.









            [image: Courbes d’indifférence de Carlos : Les formes des courbes d’indifférence représentent les préférences de Carlos pour le blé et les pommes. ]



Courbes d’indifférence de Carlos



Les formes des courbes d’indifférence représentent les préférences de Carlos pour le blé et les pommes.









            [image: La plus haute courbe d’indifférence que Carlos peut atteindre : C’est celle qui est tangente à sa frontière des possibilités de production. Il choisira de consommer 2 500 tonnes de blé par an et 3 750 pommes, comme indiqué par le point D. ]



La plus haute courbe d’indifférence que Carlos peut atteindre



C’est celle qui est tangente à sa frontière des possibilités de production. Il choisira de consommer 2 500 tonnes de blé par an et 3 750 pommes, comme indiqué par le point D.









            [image: Productivité supérieure de Greta : Cela signifie qu’elle peut consommer une plus grande quantité de chaque bien, par rapport à Carlos. Nous supposons que ses préférences sont identiques à celles de Carlos (les courbes d’indifférence ont la même forme). Aussi, elle consomme 6 000 tonnes de blé par an et 5 000 pommes, comme indiqué par le point E. ]



Productivité supérieure de Greta



Cela signifie qu’elle peut consommer une plus grande quantité de chaque bien, par rapport à Carlos. Nous supposons que ses préférences sont identiques à celles de Carlos (les courbes d’indifférence ont la même forme). Aussi, elle consomme 6 000 tonnes de blé par an et 5 000 pommes, comme indiqué par le point E.








Échange et spécialisation

Que se passera-t-il lorsque Greta et Carlos pourront échanger ? La décision de commercer peut s’expliquer par de nombreuses raisons, notamment le développement d’une nouvelle technologie (un bateau par exemple) ou la suppression des barrières à l’échange (peut-être la fin d’un conflit entre les deux îles). Comme nous l’avons appris dans l’Unité 1, c’est le coût de production relatif, et non absolu, des deux biens qui détermine les échanges mutuellement avantageux.

Nous allons montrer que Carlos et Greta ont tous deux intérêt à ce qu’une île se spécialise dans la production de blé, et l’autre ans la production de pommes. Carlos peut produire au cours d’une année 4 000 tonnes de blé ou 10 000 pommes. Ainsi, pour produire une tonne supplémentaire de blé, Carlos doit produire 2,5 pommes de moins, donc le taux marginal de transformation entre les tonnes de blé et les pommes est de 2,5. Puisqu’il faut la même quantité de facteurs de production (terre et travail) pour produire une tonne de blé que pour produire 2,5 pommes, cela signifie qu’une tonne de blé coûte le même prix que 2,5 pommes. Ainsi, le prix relatif du blé par rapport aux pommes est de 2,5. Le prix relatif est une autre manière de rapporter le taux marginal de transformation ou le coût d’opportunité.

Greta est plus productive dans la production de chacun des deux biens. Elle peut produire 10 000 tonnes de blé par an ou 12 500 pommes. Le prix relatif du blé par rapport aux pommes sur l’Île du Blé est donc 1,25. L’Île du Blé a donc un avantage comparatif dans la production du blé.

Le prix relatif des pommes est simplement l’inverse du prix relatif du blé, donc si l’Île du Blé a un avantage comparatif dans la production du blé, l’Île des Pommes aura un avantage comparatif dans la production de pommes. La Figure 18.17 synthétise les chiffres-clés de cet exemple. Les prix relatifs du bien dans lequel chaque île a un avantage comparatif sont indiqués en gras.





  
    
      	 
      	Île des Pommes  (Carlos)
      	Île du Blé (Greta)
    

  
  
    
      	Tonnes de blé produites chaque année
      	4 000
      	10 000
    

    
      	Nombre de pommes produites chaque année
      	10 000
      	12 500
    

    
      	Prix relatif du blé
      	10 000/4 000 = 2,5
      	12 500/10 000 = 1,25
    

    
      	Prix relatif des pommes
      	4 000/10 000 = 0,4
      	10 000/12 500 = 0,8
    

  





Figure 18.17 
Une île a un avantage comparatif dans la production d’un bien lorsqu’il est relativement moins cher dans cette économie (en l’absence de commerce).






Gains à l’échange

En l’absence de commerce (on parle d’économie fermée ou d’autarcie), la frontière des possibilités de production correspond à la frontière des possibilités de consommation. La Figure 18.16b montre que quand les économies sont fermées, la production totale entre les deux îles est 2 500 + 6 000 = 8 500 tonnes de blé et 3 750 + 5 000 = 8 750 pommes. Cependant, quand les îles se spécialisent complètement, Greta pourra produire 10 000 tonnes de blé et Carlos 10 000 pommes, il y aura donc une quantité plus importante de chaque bien. Tant qu’ils peuvent échanger, ils peuvent tous les deux consommer plus de chaque bien et peuvent en principe améliorer tous les deux leur situation.

Supposez à présent qu’il n’existe pas de coûts à l’échange, le prix relatif du blé et des pommes sera équivalent dans les deux îles quand elles commercent entre elles. Quel sera le nouveau prix ? Du point de vue de Carlos, l’offre de blé a augmenté plus que l’offre de pommes, donc le prix relatif du blé par rapport aux pommes va diminuer et atteindre une valeur inférieure à 2,5. Réciproquement, du point de vue de Greta, l’offre de blé a moins augmenté que l’offre de pommes, donc le prix relatif du blé va augmenter et atteindre une valeur supérieure à 1,25. En cas de commerce, les prix se situeront à un niveau intermédiaire des prix des deux économies quand elles étaient en fermées.

Pour observer ce qu’il se passe avec le commerce, suivez l’analyse de la Figure 18.18.





            [image: Les effets de l’échange et de la spécialisation sur la frontière des possibilités de consommation de Carlos et Greta. ]



Figure 18.18 
Les effets de l’échange et de la spécialisation sur la frontière des possibilités de consommation de Carlos et Greta.









            [image: Avant la spécialisation et l’échange : Le graphique représente les frontières des possibilités de production de Carlos et Greta. ]



Avant la spécialisation et l’échange



Le graphique représente les frontières des possibilités de production de Carlos et Greta.









            [image: L’effet de la spécialisation et de l’échange : Les droites en pointillés rouges représentent le déplacement vers l’extérieur de la frontière des possibilités de consommation en raison de la spécialisation et de l’échange. On suppose que le prix relatif du blé après spécialisation et échange soit 2 (un prix situé arbitrairement entre 1,25 et 2,5). ]



L’effet de la spécialisation et de l’échange



Les droites en pointillés rouges représentent le déplacement vers l’extérieur de la frontière des possibilités de consommation en raison de la spécialisation et de l’échange. On suppose que le prix relatif du blé après spécialisation et échange soit 2 (un prix situé arbitrairement entre 1,25 et 2,5).









            [image: Consommation après spécialisation et échange : Carlos se spécialise dans les pommes, en produit 10 000 et en exporte 4 000 (10 000 – 6 000) à Greta, qui se spécialise en blé, en produit 10 000 tonnes et en exporte 2 000 (10 000 – 8 000) tonnes à Carlos. ]



Consommation après spécialisation et échange



Carlos se spécialise dans les pommes, en produit 10 000 et en exporte 4 000 (10 000 – 6 000) à Greta, qui se spécialise en blé, en produit 10 000 tonnes et en exporte 2 000 (10 000 – 8 000) tonnes à Carlos.








Comme les deux pays se spécialisent maintenant dans le bien pour lequel ils ont un avantage comparatif, leurs nouvelles frontières des possibilités de consommation se trouve au-dessus des frontières de production. Pour chaque pays, les deux frontières coïncident au point où il n’y a pas d’échange, qui, étant donné une spécialisation totale, correspond à chaque axe. Nous pouvons voir que la spécialisation et le commerce international ont augmenté la taille de l’ensemble des possibilités de consommation pour chaque pays. Remarquez qu’en situation d’échange, Greta ne peut consommer plus de pommes que ce que Carlos peut produire (10 000), ce qui explique pourquoi sa frontière des possibilités de consommation ne s’étend pas au-delà de 10 000 pommes.

Si nous regardons de nouveau la Figure 18.16b, nous pouvons voir que toute expansion de leurs ensembles des possibles permet à Carlos et Greta d’atteindre un niveau d’utilité plus élevé (une courbe d’indifférence plus haute), l’échange est donc mutuellement réciproque.

La spécialisation a élargi l’ensemble des possibilités de consommation pour Carlos et Greta de la même façon que l’emprunt et l’investissement ont augmenté l’ensemble des possibilités de consommation pour Marco dans l’Unité 10. En investissant, Marco s’était spécialisé de façon à générer un revenu dans le futur, ce qui augmentait son revenu total à toutes les périodes. Ensuite, en empruntant, il importait une partie de son revenu futur dans le présent, afin de pouvoir consommer à chaque période.

Le prix relatif détermine dans quelle mesure le commerce peut étendre l’ensemble des possibles de chaque île. Ceci dépend à son tour de la façon dont le prix est déterminé. Supposez que Greta puisse déterminer le prix unilatéralement. Pour augmenter ses gains à l’échange, Greta choisira un prix qui augmente le montant de pommes qu’elle reçoit pour chaque tonne de blé vendue à Carlos. Intuitivement, Greta veut que le bien qu’elle produise soit celui qui se vende le plus cher. Si nous supposons qu’elle fixe un prix du blé à 2,25, comment cela affecte-t-il l’expansion des ensembles des possibles ? Suivez l’analyse de la Figure 18.19 pour répondre à cette question.





            [image: Les effets de l’échange et de la spécialisation sur les frontières des possibilités de consommation de Carlos et Greta lorsque Greta peut fixer unilatéralement le prix. ]



Figure 18.19 
Les effets de l’échange et de la spécialisation sur les frontières des possibilités de consommation de Carlos et Greta lorsque Greta peut fixer unilatéralement le prix.









            [image: Frontières des possibilités de production : Le graphique représente les mêmes frontières des possibilités de production que celles de la Figure 18.18. ]



Frontières des possibilités de production



Le graphique représente les mêmes frontières des possibilités de production que celles de la Figure 18.18.









            [image: Après l’échange : Greta dicte maintenant le prix relatif du blé à 2,25. Le commerce continue à étendre les ensembles des possibles, mais il déplace davantage celui de Greta. Cela implique que le commerce et la spécialisation augmentent l’utilité de Carlos et Greta, mais augmentera davantage l’utilité de Greta. ]



Après l’échange



Greta dicte maintenant le prix relatif du blé à 2,25. Le commerce continue à étendre les ensembles des possibles, mais il déplace davantage celui de Greta. Cela implique que le commerce et la spécialisation augmentent l’utilité de Carlos et Greta, mais augmentera davantage l’utilité de Greta.









            [image: Au nouveau prix : Greta doit renoncer à moins de tonnes de blé pour obtenir 4 000 pommes. Elle se trouve dans une situation meilleure, relativement à celle qu’elle connaissait avec un prix de 2 dans le cas de la Figure 18.18. Par contraste, Carlos est dans une moins bonne situation. Il obtient moins de tonnes de blé en échange de la même quantité de pommes. ]



Au nouveau prix



Greta doit renoncer à moins de tonnes de blé pour obtenir 4 000 pommes. Elle se trouve dans une situation meilleure, relativement à celle qu’elle connaissait avec un prix de 2 dans le cas de la Figure 18.18. Par contraste, Carlos est dans une moins bonne situation. Il obtient moins de tonnes de blé en échange de la même quantité de pommes.









	pouvoir de négociation
	Le degré d’avantage qu’a un individu dans la capture d’une plus grande part des rentes résultant d’une interaction.



Bien sûr, si Greta pouvait fixer le prix comme bon lui semble, elle aurait pu fixer un prix encore plus élevé. Si elle le fixait à 2,5 pommes par tonne, elle éliminerait alors complètement les gains à l’échange de Carlos. À ce prix, Carlos aurait tout intérêt à produire son propre blé plutôt que de l’acheter à Greta. Lorsque dans un pays, les personnes peuvent influencer le niveau des prix en leur faveur, on dit qu’ils disposent d’un pouvoir de négociation.


  Les grands économistes David Ricardo

  [image: David Ricardo]
David Ricardo (1772–1823) a développé la théorie des avantages comparatifs. Il fut également le premier économiste à mettre en garde contre le fait qu’une économie capitaliste connaissant une croissance rapide serait confrontée aux limites de son environnement naturel.

  Fils d’un courtier prospère et troisième enfant d’une fratrie de 17, Ricardo grandit à Londres et fit une fugue à l’âge de 21 ans, ce qui le tint éloigné de ses parents pendant une longue période. Il amassa une fortune colossale en devenant agent de change, avant de s’intéresser aux questions d’économie politique. Il entra au Parlement (en achetant un siège, ce qui était alors possible) où, outre ses contributions sur les questions économiques, il soutint des causes sociales telles que la tolérance religieuse, la liberté d’expression et l’opposition à l’esclavage.1

  La contribution principale de Ricardo à la théorie économique fut une analyse des principes de production et de distribution dans une économie capitaliste en expansion caractérisée par un secteur agricole important. Dans An Essay on Profits, publié en 1815, il développa le modèle ricardien, qui domina la pensée économique britannique pendant une grande partie des cinquante années suivantes. Dans ce modèle, la production agricole reposait sur trois facteurs de production : travail, capital et terre. Comme la production et la population étaient en expansion, il fallait soit que les terres existantes soient cultivées de façon plus intensive, avec une plus grande quantité de capital et de travail, soit que des terres moins fertiles commencent à être cultivées.

  En s’appuyant sur le concept de rendements décroissants, il expliqua comment cela conduirait à une réduction des profits et, finalement, à une stagnation de l’économie. Comme Thomas Malthus, dont nous avons étudié les idées dans l’Unité 2, il soutenait que les salaires ne pouvaient pas être en dessous du niveau de subsistance. Puisqu’il fallait cultiver des terres moins fertiles en raison de la croissance de la production, le prix de la nourriture et donc les salaires devaient augmenter. Cela réduisait ainsi les profits (que Ricardo supposait qu’ils allaient être réinvestis). Les rentes (supposées dépensées en biens de luxe) augmenteraient en raison de la rareté croissante des terres. En conséquence, l’économie ralentirait et finirait par stagner.

  Ricardo proposa donc une abrogation des tarifs sur l’importation de céréales (les Corn Laws) que son ami Malthus défendait. Selon Ricardo, si le Royaume-Uni pouvait acquérir une plus grande partie de sa nourriture auprès des États-Unis et d’autres pays, il serait moins coûteux pour les employeurs de payer aux travailleurs un salaire de subsistance, ce qui augmenterait le taux de profit et l’investissement. Importer des céréales plutôt que les produire sur place rendrait la terre moins rare et limiterait la part de la production totale détenue par les propriétaires terriens. Cela résulterait, d’après Ricardo, en une croissance continue au lieu de la stagnation.2

  Son œuvre la plus importante, Des principes de l’économie politique et de l’impôt (publiée en 1817), a introduit la théorie de la valeur travail, utilisée plus tard par Karl Marx. Selon cette théorie, la valeur des biens est proportionnelle à la quantité de travail directement ou indirectement nécessaire à leur production. Wassily Leontief (1906–1999) imagina une façon de calculer ces valeurs (référez-vous à l’encadré « Quand les économistes ne sont pas d’accord : Heckscher-Ohlin et le paradoxe de Leontief » plus loin dans cette unité).

  Dans ses Principes, Ricardo définit le principe des avantages comparatifs selon lequel deux pays pourraient échanger de façon mutuellement avantageuse, même si dans l’absolu l’un des deux est meilleur dans la production de tous les biens.

  Ricardo n’est pas un économiste aussi célèbre que Smith, Malthus, Mill ou Marx, mais il est très respecté pour la théorie de l’avantage comparatif. Il est également reconnu comme un économiste très moderne pour sa méthodologie consistant à structurer sa pensée à l’aide d’un modèle abstrait comme guide pour mieux comprendre l’économie.




  Exercice 18.5 Avantage comparatif

  Supposez qu’il y ait seulement deux pays dans le monde, l’Allemagne et la Turquie, chacun avec quatre travailleurs. Au cours d’une période donnée, chaque travailleur en Allemagne peut produire trois automobiles ou deux télévisions, chaque travailleur en Turquie peut produire deux automobiles ou trois télévisions.

  
    	Dessinez la frontière des possibilités de production pour chaque pays, avec les télévisions sur l’axe des abscisses et les voitures en ordonnée. Quel est le prix relatif des automobiles dans chaque pays, en l’absence de commerce international ?

    	Supposez qu’en l’absence d’échange, l’Allemagne consomme neuf automobiles et deux télévisions et la Turquie consomme deux automobiles et neuf télévisions. Reportez ces points de consommation, comme G et T respectivement. Dessinez la frontière des possibilités de consommation pour chaque pays en l’absence d’échange. Commentez la relation entre les frontières de production et de consommation que vous avez tracées pour chaque pays.

    	Supposez maintenant que l’Allemagne et la Turquie s’ouvrent à l’échange. Quel est l’intervalle de valeurs possibles pour le prix relatif mondial des automobiles ? Si le prix relatif mondial des automobiles est PC/PTV = 
1, dans quel bien chaque pays va se spécialiser ?

    	Utilisez maintenant le prix relatif mondial donné ci-dessus pour tracer la frontière des possibilités de consommation de chaque pays sur les graphiques précédents. Utilisez ces graphiques pour expliquer si chaque pays bénéficie ou non de l’échange.

    	Quel est le TMT entre les automobiles et les TV dans chaque pays ? Expliquez la relation entre l’avantage comparatif et le taux marginal de transformation entre les biens.

  




  Exercice 18.6 Pouvoir et négociation

  En revenant à notre exemple de Carlos et Greta, supposez que Greta ait le pouvoir de fixer le prix relatif. D’après ce que vous avez appris dans l’Unité 4 sur la manière dont les individus jouent au jeu de l’ultimatum, comment pensez-vous que Carlos réagirait à une offre de prix de 2,4 pommes par tonne de blé ?




  Question 18.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique suivant représente les frontières des possibilités de production de Carlos et de Greta ainsi que leurs choix de consommation entre le blé et les pommes maximisant leur utilité en autarcie (en l’absence d’échange).

  


            [image: Les frontières des possibilités de production de Carlos et de Greta ainsi que leurs choix de consommation entre le blé et les pommes maximisant leur utilité en autarcie (en l’absence d’échange). ]






  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Carlos va choisir de consommer 10 000 pommes.

    	Greta pourrait consommer 3 750 pommes et 2 500 tonnes de blé mais choisit de ne pas le faire.

    	Greta a un avantage absolu dans la production de blé, tandis que Carlos a un avantage absolu dans la production de pommes.

    	Greta choisira toujours de consommer plus de chaque bien que Carlos, indépendamment de la forme des courbes d’indifférence (elles pourraient être différentes de celles tracées sur le graphique).

  

  
    	Carlos choisira le point D, où il consommera 3 750 pommes et 2 500 tonnes de blé.

    	Cette combinaison de biens est comprise à l’intérieur de la frontière des possibilités de consommation de Greta, mais elle pourrait consommer plus de chaque bien, donc elle ne choisira jamais cette combinaison.

    	Greta a un avantage absolu dans la production des deux biens.

    	Il est tout à fait possible qu’avec d’autres formes de courbes d’indifférence Greta choisisse de consommer moins d’un bien que Carlos. Si par exemple, ses courbes d’indifférence étaient moins fortement courbées (plus proches d’être horizontales), elle voudrait consommer moins de pommes.

  




  Question 18.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 18.18 représente les frontières des possibilités de production et de consommation de Carlos et de Greta s’ils se spécialisent et échangent. Nous supposons que le prix relatif du blé qui résulte de l’échange soit de 2.

  Supposez que les consommations de Carlos et de Greta qui résultent de l’échange soient A et B respectivement. Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Comme Greta a un avantage absolu dans la production des deux biens, elle va produire à la fois des pommes et du blé.

    	Carlos produit 6 000 pommes et 2 000 tonnes de blé, tandis que Greta produit 4 000 pommes et 8 000 tonnes de blé.

    	Carlos échange 4 000 de ses pommes contre 2 000 tonnes de blé de Greta.

    	La situation de Greta s’est améliorée grâce à l’échange tandis que celle de Carlos s’est détériorée.

  

  
    	Ils vont tous les deux se spécialiser dans le bien pour lequel ils ont un avantage comparatif et l’échanger contre l’autre. Ainsi, Carlos va produire toutes les pommes et Greta produira tout le blé.

    	Ce sont les choix de consommation qui résultent de l’échange. Tous les deux se spécialisent et ne produisent chacun qu’un bien.

    	Étant donné que chacun se spécialise totalement, il faut seulement regarder la consommation du bien qu’ils ne produisent pas eux-mêmes pour calculer la quantité de biens échangés, puisque pour consommer ce bien ils sont obligés de l’échanger.

    	Suite à l’échange, ils sont tous les deux capables d’atteindre un point sur une courbe d’indifférence plus élevée. Ils bénéficient donc tous les deux de l’échange.

  




  Question 18.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le graphique ci-dessous représente les frontières des possibilités de production d’Alex et de José pour les oranges et les melons.

  


            [image: Les frontières des possibilités de production d’Alex et de Jose pour les oranges et les melons. ]






  À partir de cette information, lesquelles de ces affirmations sont correctes ?

  
    	Jose a un avantage absolu dans la production des melons et des oranges.

    	Jose a un avantage comparatif dans la production des melons.

    	Avec l’échange et la spécialisation, Jose va se spécialiser dans la production d’oranges et Alex, dans la production de melons.

    	Le prix relatif des melons après échange sera 1,75.

  

  
    	L’ensemble des possibilités de production de Jose comprend celui d’Alex, donc il a un avantage absolu dans la production des deux biens.

    	Jose peut produire deux fois plus d’oranges que de melons. Alex, lui, peut produire 1,5 fois plus d’oranges que de melons. Jose a donc un avantage comparatif dans la production d’oranges.

    	En comparant visuellement les pentes des frontières des possibilités de production, on peut voir que Jose a un avantage comparatif dans la production d’oranges et Alex dans la production de melons.

    	Le prix relatif après échange dépendra du pouvoir de négociation de Jose et Alex. Il peut donc être 1,75 mais peut aussi ne pas l’être.

  



18.6 Les gagnants et les perdants de l’échange et de la spécialisation

Carlos et Greta ont tous deux intérêt à commercer, alors pourquoi la question des importations et exportations est-elle souvent controversée ? Contrairement à l’histoire de Greta et Carlos, dans le monde réel, les échanges internationaux génèrent presque toujours à la fois des gagnants et des perdants. Les processus de spécialisation et d’échange affectent différemment les régions, les industries et les ménages. Si les boulangers de Gênes et leurs clients avaient appris que des céréales bon marché étaient disponibles à bord du Manila, ils auraient acclamé l’entrée du bateau dans le port, tandis que les fermiers locaux auraient eux secrètement prié pour que le bateau coule.

Les pays sont composés de personnes ayant des intérêts économiques divergents. Ils n’ont rien à voir avec les îles habitées seulement par Greta et Carlos. Dès lors, pour comprendre les problèmes liés à la mondialisation, il faut relâcher l’hypothèse selon laquelle un seul individu ou un ensemble d’individus identiques habitent dans chaque pays.

Pour réfléchir aux gagnants et perdants à l’échange, nous commençons par un modèle de deux pays stylisés, que nous appelons les États-Unis et la Chine, où la spécialisation est fondée sur les dotations factorielles. Les États-Unis sont une économie avancée avec une longue tradition de production de biens manufacturés. La Chine est moins développée, mais est devenue la deuxième économie du monde en exportant de biens manufacturés. Supposez, de façon irréaliste, que les États-Unis et la Chine ne produisent que deux biens, qui sont produits sous des rendements d’échelle constants : des avions commerciaux et des produits électroniques grand public (comme des consoles de jeux, des ordinateurs personnels et des télévisions). Supposez également (de façon plus réaliste cette fois) que les États-Unis aient un avantage absolu dans la production des deux types de biens, et un avantage comparatif dans la production d’avions.

Nous supposons que la production d’avions soit à forte intensité capitalistique et que le capital soit relativement abondant aux États-Unis. Au contraire, la Chine a un avantage comparatif dans la producton de biens électroniques grand public, qui est une production intensive en travail, et le travail est abondant en Chine relativement au capital. Compte tenu de ces hypothèses, lorsque ces économies auront la possibilité de commercer entre elles, les États-Unis se spécialiseront dans la production d’avions et la Chine dans les biens électroniques grand public.

L’ouverture du commerce d’avions et de biens électroniques grand public entre les États-Unis et la Chine a les effets suivants :


  	Elle augmente l’ensemble des possibilités de consommation pour les deux pays. 

  	Des conflits d’intérêts émergent entre les pays.

  	Des conflits d’intérêts émergent au sein de chaque pays.



Nous avons vu que le prix relatif des deux biens affecte la répartition des gains à l’échange entre les deux pays. Outre les forces habituelles de l’offre et de la demande, la répartition du pouvoir de négociation entre les deux affecte également le prix. Dans le cas des États-Unis et la Chine, et tous les autres pays du monde réel, les prix relatifs sont soumis aux mêmes forces. Dans l’Unité 15, par exemple, nous nous sommes intéressés aux conséquences macroéconomiques des chocs sur le prix du pétrole. Mais qu’est-ce qui a causé l’augmentation du prix relatif du pétrole ?


	cartel
	Un groupe d’entreprises qui s’entendent pour augmenter leurs profits communs.




  	Premier et deuxième chocs pétroliers (années 1970) : la hausse du prix relatif était une réaction aux évènements politiques au Moyen-Orient, ainsi qu’à la capacité des producteurs de pétrole à exercer un pouvoir de monopole par le biais d’un cartel. L’exercice du pouvoir de monopole des producteurs a déplacé la courbe d’offre vers le haut.

  	Troisième choc pétrolier (années 2000) : la croissance de la Chine et d’autres économies émergentes a généré une forte augmentation de la demande mondiale. La courbe de demande mondiale du pétrole s’est déplacée vers la droite.



Les bénéficiaires d’une hausse du prix relatif d’un bien sont les habitants du pays qui se spécialise dans ce produit. Pour autant, les citoyens bénéficient-ils tous de cette hausse ? Les habitants d’un pays ne sont pas tous semblables. Par exemple, certaines personnes n’ont que leur force de travail à vendre. D’autres ont accumulé des richesses qu’elles peuvent utiliser pour investir dans des entreprises.

Dans l’exemple des États-Unis et la Chine, après l’ouverture au commerce international, les États-Unis se spécialisent dans les avions et la Chine dans l’électronique grand public. L’échange et la spécialisation entraînent le déplacement des ressources d’une industrie vers l’autre. Les travailleurs américains précédemment employés dans le secteur de l’électronique grand public doivent essayer de trouver un emploi dans le secteur aéronautique. De façon analogue, en Chine, le nombre d’emplois augmente dans le secteur de l’électronique grand public. Au moins sur le court terme, les travailleurs employés dans le secteur dans lequel leur pays ne se spécialise pas vont perdre à l’échange. Pour le moment, nous allons ignorer l’effet de l’échange sur la taille totale de l’économie. Nous y reviendrons très rapidement.

L’augmentation de la production d’avions aux États-Unis augmente la demande pour le facteur de production utilisé de façon intensive dans cette industrie : le capital. En Chine, c’est la demande pour le facteur travail qui augmente.


  	Les gagnants aux États-Unis : les détenteurs du capital bénéficient davantage de l’ouverture au commerce international que les travailleurs, car le capital devient relativement rare à mesure que la production d’avions augmente. Comme les riches ont tendance à détenir une partie plus importante de leur richesse sous forme de capital que les pauvres, nous pouvons nous attendre à une hausse des inégalités.

  	Les gagnants en Chine : la demande de travailleurs augmente à mesure que la production d’électronique grand public s’accroît. Les salaires augmentent avec l’intensité de la concurrence que se livrent les entreprises pour recruter des travailleurs. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 6, un niveau de chômage plus faible réduit le coût d’une perte d’emploi et les entreprises augmentent les salaires. Les travailleurs bénéficient plus du commerce international que les détenteurs de capital, donc nous pouvons nous attendre à une réduction des inégalités.



L’échange et la spécialisation aux États-Unis impliquent un transfert de main d’œuvre et de capital du secteur de l’électronique vers le secteur de la production d’avions. Réfléchissez à ce qui se passe lorsqu’une unité de capital, comme une usine, passe du secteur de l’électronique au secteur de la production d’avions. Une usine de production de biens électroniques ferme, licenciant X travailleurs et une usine de production d’avions ouvre, embauchant Y travailleurs. Laquelle des deux quantités est la plus grande, X ou Y ?

La réponse est : X est plus grand que Y, car une unité de capital fournit les outils et l’équipement nécessaires pour employer plus de travailleurs dans la production de biens électroniques que dans la production d’avions (étant donné que l’industrie des biens électroniques est intensive en travail). Ainsi, lorsque le capital se déplace du secteur électronique au secteur de la production d’avions, il y a une perte nette d’emplois. Cela suppose évidemment que les travailleurs n’ont pas besoin de se requalifier et en général qu’il n’y a pas d’autres frictions sur le marché du travail. Ces facteurs amplifieraient la perte d’emplois sur le court terme.

Dans ce cas, les travailleurs américains sont perdants et les employeurs américains sont gagnants. Les travailleurs sont moins bien payés et les profits augmentent. L’importation de biens électroniques intensifs en main d’œuvre et l’évolution de l’économie américaine vers la production de biens nécessitant moins de main d’œuvre (avions) ont pour conséquence que les employeurs s’approprient une plus grande partie des gains à l’échange. En tant que consommateurs de biens électroniques, les employeurs et les travailleurs sont tous deux bénéficiaires. Cet exemple illustre un principe général de répartition des bénéfices du commerce international : les propriétaires de facteurs de production relativement rares dans leur pays avant le commerce (la main d’œuvre aux États-Unis, par exemple) pâtissent de la spécialisation et de l’échange et les propriétaires de facteurs relativement abondants (les détenteurs du capital aux États-Unis) sont gagnants.

La logique sous-jacente derrière ce principe est la suivante :


  	Les facteurs de production relativement rares dans un pays par rapport au reste du monde sont relativement chers comparativement aux prix pratiqués ailleurs quand il n’y a pas d’échange. Lorsque leurs économies commencent à échanger avec le reste du monde, leur prix est tiré vers le bas vers la moyenne mondiale, car ils se trouvent en situation de concurrence avec les facteurs de production étrangers plus abondants.

  	Le raisonnement inverse s’applique aux facteurs de production relativement abondants dans un pays comparé au reste du monde.



Ainsi, aux États-Unis, dans cet exemple, les travailleurs sont initialement relativement rares et perdent à l’échange, alors que les employeurs sont gagnants. En Chine, les travailleurs sont initialement relativement abondants et bénéficient du commerce, alors que les employeurs sont perdants. L’élément clé de compréhension est l’évolution de la rareté relative du travail et du capital incorporés dans les biens et services échangés.

Cependant, ce raisonnement ignore l’augmentation globale de la taille de l’économie qui résulte de l’échange. Cela pourrait bénéficier à tout le monde dans l’économie et pourrait compenser les pertes du groupe désavantagé (dans notre exemple, les travailleurs américains).

La Figure 18.20 illustre les deux dimensions du conflit généré par le commerce international.




            [image: Les gagnants et les perdants du commerce entre les États-Unis et la Chine ]



Figure 18.20 
Les gagnants et les perdants du commerce entre les États-Unis et la Chine.






Sur la gauche sont représentées les économies américaine et chinoise, avec une spécialisation et un commerce international limités. Pour faciliter la comparaison, la taille des économies est normalisée à 1 et les nombres dans les camemberts désignent la proportion et la taille (entre parenthèses) de la part du gâteau revenant aux travailleurs (en rouge) et aux détenteurs du capital (en bleu). Sur la droite nous montrons les économies américaine et chinoise lorsque la spécialisation et l’échange s’intensifient.

Les gains à la spécialisation et à l’échange sont nets car la taille totale de chaque économie est supérieure à droite. La taille de l’économie allemande a augmenté de 30 % et celle de l’économie chinoise a augmenté de 40 %. Les prix auxquels ils ont échangé (déterminés par la négociation) ont permis, dans ce cas, à la Chine d’obtenir plus de gains à l’échange.

Il convient de remarquer que la transition de la Chine vers la production de biens électroniques intensive en main d’œuvre a eu pour conséquence d’accroître la part du travail dans le gâteau chinois et de réduire celle des profits. Cependant, le capital comme le travail en Chine sont tous deux dans une situation plus favorable grâce à la spécialisation et à l’échange, puisqu’en valeur absolue, la taille des parts allant aux travailleurs et aux détenteurs de capital a augmenté (0,5 < 0,84 et 0,5 < 0,56).

Aux États-Unis, l’histoire est différente. Les propriétaires de biens d’équipement (employeurs) ont maintenant une part plus importante du gâteau américain après l’ouverture au commerce international. En revanche, la part des travailleurs américains est plus petite non seulement en proportion (75 % > 55 %), mais également en valeur absolue (0,75 > 0,715). Même après prise en compte de la croissance de l’économie, les travailleurs américains sont perdants. Les employeurs américains et chinois, ainsi que les travailleurs chinois sont tous gagnants.

La même logique continuerait à s’appliquer si nous considérions d’autres facteurs de production. Par exemple, considérez deux industries qui ont besoin de travailleurs avec des niveaux de qualification et de formation différents : une industrie intensive en compétences (technologies de l’information) et une industrie peu intensive en compétences (l’assemblage d’articles électroniques). Si une économie riche, relativement abondante en main d’œuvre qualifiée, commence à échanger avec un pays pauvre, relativement abondant en main d’œuvre non-qualifiée, alors les travailleurs non-qualifiés des pays riches (et les travailleurs qualifiés des pays pauvres) vont y perdre par rapport aux travailleurs qualifiés des pays riches (et des travailleurs non-qualifiés des pays pauvres) qui vont y gagner.

Vous pourriez penser que cela modifierait la perception du commerce international par les différents groupes. De fait, un nombre considérable d’enquêtes ont mis en évidence que, dans les pays riches, les travailleurs non-qualifiés sont plus protectionnistes que les travailleurs qualifiés, mais que les travailleurs non-qualifiés des pays pauvres sont plus favorables au commerce que les travailleurs qualifiés. Évidemment, si, comme illustré par la Figure 18.20, les gains à l’échange sont assez importants, il est possible que les membres du groupe dont la situation a relativement empiré au sein d’un pays voient leur situation améliorée en termes absolus suite à la spécialisation et à l’échange.

L’exemple des États-Unis et de la Chine développé dans cette section n’est pas uniquement pertinent pour comprendre la vague de mondialisation consécutive à la Seconde Guerre mondiale. Il y a cent ans, lorsque les économistes suédois Eli Heckscher et Bertil Ohlin s’employaient à mieux comprendre la structure de la spécialisation et des échanges, ils s’intéressaient particulièrement à la mondialisation de la fin du 19e siècle. La différence entre cette époque et aujourd’hui tient uniquement aux facteurs de production en jeu. Alors que dans l’exemple des États-Unis et de la Chine, nous nous sommes concentrés sur des biens intensifs en capital et en travail, la mondialisation de la fin du 19e siècle impliquait l’échange de biens agricoles nécessitant une grande quantité de terre (nourriture et matières premières comme le coton), contre des biens manufacturés intensifs en travail.

Les biens agricoles étaient exportés par des pays où la terre était abondante (et la main d’œuvre rare) comme les États-Unis, le Canada, l’Australie, l’Argentine et la Russie. Les biens manufacturés étaient exportés par des pays du nord-est de l’Europe où la main d’œuvre était abondante (et la terre rare) comme le Royaume-Uni, la France et l’Allemagne. Dans ce contexte, les grands perdants étaient les propriétaires terriens européens et les travailleurs des régions où la terre était abondante. Les grands gagnants étaient les travailleurs européens et les propriétaires terriens du Nouveau Monde et des autres économies où la terre était abondante. Dans l’Unité 2, nous avions vu que les travailleurs britanniques ont vu leur situation économique s’améliorer, relativement aux propriétaires terriens, à partir du milieu du 19e siècle.

La même chose est arrivée dans d’autres pays d’Europe et d’ailleurs (le Japon, par exemple) où la terre était rare et la main d’œuvre abondante. Au même moment, le rapport des rentes foncières aux salaires a fortement augmenté dans les régions où la terre était abondante et où la main d’œuvre était rare : cela ne concernait pas seulement les économies du Nouveau Monde mentionnées précédemment, mais également des régions comme le Penjab qui était un exportateur important de produits agricoles.

Sans surprise, les propriétaires terriens européens s’y sont opposés et, dans des pays comme la France et l’Allemagne, ils ont réussi à obtenir de l’État la mise en place de droits de douane sur les importations agricoles. Il y a donc eu une vive réaction politique contre la mondialisation. Les gouvernements ont augmenté les coûts à l’échange via des droits de douane pour contrer l’effet de la diminution des autres coûts à l’échange, notamment les transports.


  Exercice 18.7 Les gagnants et les perdants de la spécialisation fondée sur les économies d’échelle

  Supposez qu’il y ait deux pays avec des dotations factorielles identiques. Tous les deux voudraient consommer à la fois des voitures particulières et des véhicules utilitaires. Ces deux secteurs connaissent des économies d’échelle. En l’absence d’échange, chaque pays aurait les deux secteurs. En commerçant, ils pourraient bénéficier de la spécialisation et tirer profit des économies d’échelle pour réduire leurs coûts de production.

  Supposez qu’après que le commerce soit possible, le pays A se spécialise dans la production de voitures personnelles et le pays B se spécialise dans les véhicules utilitaires. En raison des économies d’échelle, le coût de voitures personnelles par rapport aux véhicules utilitaires est plus bas dans le pays A que dans le pays B.

  
    	
      Expliquez pourquoi, l’on peut s’attendre à observer un commerce de biens similaires, appelé « échange intra-industriel », en présence de technologies de production caractérisées par des économies d’échelle.

    

    	
      Qui sont les gagnants et les perdants dans cet exemple ? Comparez votre réponse aux gagnants et perdants dans l’exemple américain et chinois, dans lequel la spécialisation est fondée sur les dotations factorielles relatives.

    

  




  Question 18.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 18.20 décrit les effets de l’échange sur les employeurs et travailleurs aux États-Unis et en Chine. La taille initiale de chaque économie est normalisée à un. Les États-Unis ont un avantage comparatif dans la production à forte intensité capitalistique, tandis que la Chine a un avantage comparatif dans la production intensive en main d’œuvre. Avec l’ouverture au commerce international, l’économie des États-Unis croît de 30 % et celle de la Chine de 40 %.

  Sur la base de ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	La spécialisation implique que la Chine produise tous les biens à forte intensité capitalistique.

    	Les États-Unis ont un pouvoir de négociation plus grand dans la détermination du prix relatif après échange.

    	Aux États-Unis, après échange, la situation des employeurs s’est améliorée et celle des travailleurs s’est détériorée.

    	En Chine, après échange, la situation des travailleurs s’est améliorée et celle des employeurs s’est détériorée.

  

  
    	La spécialisation implique que les États-Unis produisent tous les biens à forte intensité capitalistique, pour lesquels ils ont un avantage comparatif.

    	L’économie chinoise s’étant davantage aggrandie en pourcentage, il semble que ce soit elle qui ait un pouvoir de négociation plus grand.

    	La situation des employeurs aux États-Unis s’est améliorée puisqu’ils ont maintenant une part plus grande d’un gâteau plus grand (0,585 > 0,25). Même si le gâteau est devenu plus grand, la part obtenue par les travailleurs a diminué tellement que leur situation s’est détériorée (0,715 < 0,75).

    	En Chine, même si la part du gâteau obtenue par les capitalistes est plus petite après échange, sa taille dans l’absolu a augmenté. Les travailleurs et les capitalistes se trouvent donc dans une meilleure situation.

  




  Exercice 18.8 L’effondrement de l’Union soviétique

  À la fin des années 1980 et au début des années 1990, l’Union soviétique s’est effondrée. Elle incluait la Russie et une grande partie des pays qui constituent maintenant l’Europe de l’Est et l’Asie centrale. Il s’agissait d’une économie planifiée dirigée depuis Moscou par le Parti communiste. Après son effondrement, les nouveaux pays, ainsi que le reste de l’ex-bloc soviétique (soit un total de près de 300 millions de travailleurs) ont ouvert leurs frontières au commerce international.

  
    	
      Supposez que l’Allemagne était un pays intensif en capital, tandis que les pays de l’ancien bloc soviétique étaient intensifs en travail. Utilisez l’analyse de cette section pour identifier les gagnants et perdants probables de ce choc sur le commerce  international :

      
        	en Allemagne

        	dans les pays de l’ex-bloc soviétique

      

    

    	
      De quelles autres informations auriez-vous besoin de disposer au sujet de ces pays pour identifier les vrais gagnants et perdants ?

    

  



18.7 Les gagnants et les perdants à très long terme et tout au long du processus

Dans notre exemple des États-Unis et de la Chine, à court terme le commerce international augmente les profits des employeurs américains, tandis qu’il diminue les salaires des travailleurs américains. Cela pourrait inciter les employeurs américains à investir davantage dans la construction de capacités additionnelles pour produire des avions. Notre analyse des salaires et de l’emploi à long terme (à l’Unité 16) nous fournit un outil pour étudier les événements ultérieurs.

Se spécialiser dans la production d’un bien qui procure des avantages comparatifs augmente la productivité du travail américain (les travailleurs sont passés de la production de biens électroniques à celle d’avions, pour laquelle leur productivité est plus importante). Cela déplace la courbe de profit et la production par travailleur vers le haut. Ainsi, de ce point de vue, la spécialisation fondée sur l’avantage comparatif est similaire au progrès technique analysé dans l’Unité 16. Vous pourriez revoir les concepts clés de cette unité avant de continuer la lecture de l’Unité 18.

Utilisez l’analyse de la Figure 18.21 pour suivre l’effet d’impact et le processus d’ajustement. Nous commençons avec les courbes des salaires et des prix des États-Unis avant spécialisation et échange avec la Chine. L’économie commence au point A avec un taux de chômage de long terme de 6 %.





            [image: L’effet à long terme de la spécialisation sur le chômage américain. ]



Figure 18.21 
L’effet à long terme de la spécialisation sur le chômage américain.









            [image: Taux de chômage de long terme : L’économie commence au point A (U = 6 %). ]



Taux de chômage de long terme



L’économie commence au point A (U = 6 %).









            [image: Les États-Unis se spécialisent dans la production d’avions : Ils ont un avantage comparatif. La spécialisation dans le bien qu’ils produisent relativement le mieux augmente la productivité moyenne de la main d’œuvre américaine, déplacant vers le haut la production par travailleur et donc aussi la courbe des prix. ]



Les États-Unis se spécialisent dans la production d’avions



Ils ont un avantage comparatif. La spécialisation dans le bien qu’ils produisent relativement le mieux augmente la productivité moyenne de la main d’œuvre américaine, déplacant vers le haut la production par travailleur et donc aussi la courbe des prix.









            [image: Les travailleurs produisant des biens électroniques sont licenciés : Les consommateurs américains achètent maintenant des lecteurs de DVD chinois. Certains sont embauchés pour produire des avions, mais pas tous, car la capacité de production du secteur est limitée. L’économie se déplace du point A vers B et le chômage augmente. ]



Les travailleurs produisant des biens électroniques sont licenciés



Les consommateurs américains achètent maintenant des lecteurs de DVD chinois. Certains sont embauchés pour produire des avions, mais pas tous, car la capacité de production du secteur est limitée. L’économie se déplace du point A vers B et le chômage augmente.









            [image: Les entreprises américaines produisant des avions font des profits élevés : Elles anticipent que cela continuera dans le futur. Elles augmentent leur capacité de production, ce qui a pour effet d’augmenter la demande de travail et de réembaucher les anciens travailleurs de l’industrie des biens électroniques. L’économie se déplace du point B vers C et le chômage baisse à 4 %, sous son niveau initial. ]



Les entreprises américaines produisant des avions font des profits élevés



Elles anticipent que cela continuera dans le futur. Elles augmentent leur capacité de production, ce qui a pour effet d’augmenter la demande de travail et de réembaucher les anciens travailleurs de l’industrie des biens électroniques. L’économie se déplace du point B vers C et le chômage baisse à 4 %, sous son niveau initial.









            [image: Hausse de la demande de travail : La demande augmente le pouvoir de négociation des travailleurs. Les salaires augmentent. Ce processus s’arrête quand l’économie arrive à une nouvelle intersection entre les courbes des prix et des salaires au point D. ]



Hausse de la demande de travail



La demande augmente le pouvoir de négociation des travailleurs. Les salaires augmentent. Ce processus s’arrête quand l’économie arrive à une nouvelle intersection entre les courbes des prix et des salaires au point D.









            [image: La courbe des salaires : La courbe des salaires pourrait également se déplacer si les travailleurs demandent une plus assurance chômage plus généreuse à cause d’une hausse de la rotation des emplois due aux effets du commerce. Si elle se déplace beaucoup, la spécialisation pourrait entraîner une réduction de l’emploi total. Par exemple, au point E sur la figure, le chômage est supérieur au taux de long terme initial de 6 %. ]



La courbe des salaires



La courbe des salaires pourrait également se déplacer si les travailleurs demandent une plus assurance chômage plus généreuse à cause d’une hausse de la rotation des emplois due aux effets du commerce. Si elle se déplace beaucoup, la spécialisation pourrait entraîner une réduction de l’emploi total. Par exemple, au point E sur la figure, le chômage est supérieur au taux de long terme initial de 6 %.









            [image: Spécialisation et chômage : Cependant, s’il y avait eu seulement un déplacement modéré de la courbe des salaires, l’emploi aurait augmenté sous l’effet de la spécialisation, comme indiqué par le point F. ]



Spécialisation et chômage



Cependant, s’il y avait eu seulement un déplacement modéré de la courbe des salaires, l’emploi aurait augmenté sous l’effet de la spécialisation, comme indiqué par le point F.








L’économie des États-Unis devra-t-elle employer plus ou moins de travailleurs qu’avant, quand l’économie arrivera à la nouvelle intersection des courbes des salaires et des prix ?

Comme indiqué dans l’analyse de la Figure 18.21, la réponse dépend de la modification de la courbe des salaires. Historiquement, dans de nombreux pays, l’intégration au sein de l’économie mondiale s’est accompagnée d’une hausse du chômage dans certains secteurs de l’économie domestique, ainsi que de fluctuations économiques dues aux changements des prix au niveau international générés par les variations du chômage cyclique. Cela a engendré de la part des électeurs une hausse de la demande d’assurances chômage et un renforcement de la protection de l’emploi et d’autres mesures de protection des ménages contre les chocs sur le revenu et l’emploi. Les électeurs ont approuvé ces politiques pour les mêmes raisons qui motivent les ménages à lisser leur consommation. Ces effets tendent à décaler la courbe des salaires vers le haut.


	État-providence
	Un ensemble de politiques publiques visant à améliorer le bien-être des citoyens en aidant au lissage des revenus (par les allocations chômage et les retraites, par exemple).



Comme nous l’avons vu à l’Unité 17, suite à la Seconde Guerre mondiale, de nombreux pays se sont insérés dans l’économie mondiale tout en développant des mesures permettant le lissage des revenus, généralement désignées sous le terme d’État-providence. Dans les pays nordiques, par exemple, les syndicats se sont mis d’accord pour ne pas gêner les importations. En échange, ils ont obtenu de l’aide pour les travailleurs au chômage et des politiques de formation pour les travailleurs devant changer de travail du fait des importations.

La croissance rapide du commerce international entre les pays à revenu élevé après la Seconde Guerre mondiale eut lieu parallèlement au développement de l’État-providence et à la réduction des inégalités. Durant toute cette période, le taux de chômage resta faible, comme nous l’avons vu dans les Unités 16 et 17. La spécialisation était alors fondée sur le commerce entre pays assez similaires (par exemple entre les États-Unis et l’Europe de l’Ouest) et reposait principalement sur des économies d’échelle et d’agglomération. Une grande partie était ce qu’on appelle du commerce intra-industriel, dans le cadre duquel les pays échangaient des biens similaires (exportant et important différents types de voitures et d’utilitaires, par exemple, comme dans l’Exercice 18.17).

Le processus de spécialisation créa des gagnants et des perdants – incluant des entreprises gagnantes comme BMW et Ford, ainsi que des secteurs entiers gagnants, comme les machines-outils en Allemagne ou la production d’avions aux États-Unis, bénéficiant à la fois aux propriétaires et aux employés. Et, contrairement à la spécialisation fondée sur les dotations factorielles, le commerce fondé sur les économies d’échelle ne sépare pas les gagnants et les perdants en fonction du facteur de production qui est la dotation principale dont dépend le revenu d’un individu (par exemple, le travail ou le capital).

La croissance de l’intégration mondiale renouvelée après la chute de l’Union soviétique et l’ouverture au commerce international de la Chine dès le début des années 1990 fut accompagnée d’une hausse des inégalités dans beaucoup de pays à revenu élevé ainsi que de pertes d’emplois géographiquement concentrées sur les marchés du travail affectés par les importations chinoises. La perspective d’un nouvel équilibre qui améliorerait en moyenne la situation des travailleurs ne suffit pas à rassurer ces travailleurs déplacés.

Le modèle du marché du travail de la Figure 18.21 nous permet d’identifier les similarités entre un choc commercial et un choc technologique. Dans la Section 16.7, nous avons opposé les bénéfices de ces chocs sur le très long terme aux ajustements coûteux lorsque des emplois sont détruits avant que de nouveaux soient créés dans d’autres industries (et endroits). La description que nous y avons faite du « choc chinois » qui débuta dans le début des années 1990 mettait en évidence que les pertes d’emploi étaient concentrées géographiquement et persistaient pendant des décennies. Le Tennessee, qui se spécialisa dans la production de meubles, connut des pertes d’emplois massives et durables, tandis que son voisin l’Alabama, qui produisait des biens que la Chine n’exportait pas, ne fut pas affecté.

Tous les pays ne furent pas affectés par le choc commercial chinois de la même manière. Des études récentes montrent qu’en Allemagne, les nouvelles opportunités d’échange avec des pays à faibles salaires d’Europe de l’Est après la chute du mur de Berlin et avec la Chine ont permis d’atténuer la perte d’emplois manufacturiers. Bien que l’emploi dans les secteurs en concurrence avec les importations diminua, l’emploi dans les secteurs exportateurs est environ le même en 2014 qu’en 1997. Une explication de la différence entre les effets en Chine et aux États-Unis est que, parmi les pays à forte intensité capitalistique, l’Allemagne réussit avec plus de succès que les États-Unis à étendre ses marchés en Chine. Contrairement aux États-Unis, la spécialisation de l’Allemagne dans les machines-outils, d’autres biens d’équipement (utilisés dans les usines chinoises) et des équipements de transport répondait à la demande de la Chine en voie d’industrialisation rapide.3


  Question 18.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 18.21 est le modèle du marché du travail de long terme des États-Unis résultant de la spécialisation fondée sur l’avantage comparatif.

  Les États-Unis ont un avantage comparatif dans la production d’avions, qui est une production à forte intensité capitalistique. La Chine, son partenaire commercial, a un avantage comparatif dans la production de biens électroniques grand pulic, qui est intensive en main-d’œuvre. Avant l’échange, l’équilibre du marché américain est représenté par le point A. Lesquelles de ces affirmations sont correctes ?

  
    	Suite à la spécialisation, la productivité des travailleurs et le niveau global de l’emploi commencent par augmenter tous les deux.

    	Comme la productivité augmente, les entreprises créent des emplois, ce qui réduit le taux de chômage.

    	Comme le taux de chômage a diminué, les travailleurs demandent des salaires plus élevés pour un effort élevé, ce qui déplace la courbe de fixation des prix vers le haut.

    	La courbe de fixation des salaires se déplace vers le haut si les travailleurs demandent une assurance chômage suite à la mondialisation. Le taux de chômage de long terme se trouve alors sans équivoque en dessous de A.

  

  
    	La productivité augmente lorsque la production se déplace vers le bien à plus forte intensité capitalistique. Cependant cela implique que moins de travailleurs sont employés par unité de capital, ce qui résulte en une baisse du niveau global de l’emploi. Sur le graphique, l’économie se déplace de A à B.

    	Comme le travail est plus productif, les entreprises investissent dans des nouvelles capacités de production et réemploient des anciens travailleurs du secteur des biens électroniques.

    	Oui, les travailleurs se déplacent le long de la courbe de fixation des salaires vers le haut jusqu’à atteindre la courbe de fixation des prix plus élevée.

    	Si le déplacement vers le haut de la courbe de fixation des salaires est modeste, le taux d’emploi de long terme peut être au-dessus de A (par exemple, à F).

  



18.8 Migration : la mondialisation du travail

Tout comme les agriculteurs italiens n’avaient pas accueilli favorablement la cargaison de céréales indiennes bon marché lorsque le Manila avait accosté à Gênes, les travailleurs d’Amérique du Nord n’ont pas toujours réservé un bon accueil aux Européens en quête d’une vie plus prospère, comme les 69 passagers du Manila faisant route de Gênes à New York. Les travailleurs non-qualifiés du Nouveau Monde ont souffert de l’immigration. C’est dans les endroits où les salaires des travailleurs non-qualifiés étaient les plus faibles par rapport au revenu moyen qu’on a érigé le plus de barrières à l’immigration.

Voici donc une autre conséquence négative de la première période de mondialisation au 19e siècle et au début du 20e siècle : l’importance croissante des barrières pour limiter l’immigration.

Dans l’Unité 9, nous avons analysé les effets de l’immigration sur le chômage (voir la Figure 9.18). Le modèle nous permet de comprendre pourquoi l’opposition à l’immigration était répandue parmi les travailleurs de pays abondants en terres comme les États-Unis, le Canada à cette époque et beaucoup d’autres pays depuis. Lorsque de nouvelles personnes arrivent dans un pays, elles n’ont pas d’emploi, donc on pourrait s’attendre à ce que l’immigration se traduise d’abord par un accroissement du chômage. Cela signifie par ailleurs que l’immigration renchérit le coût d’une perte d’emploi, car le travailleur qui perd son emploi va venir grossir les rangs des chômeurs. Les travailleurs ont donc plus peur de perdre leur emploi et les entreprises obtiennent d’eux qu’ils travaillent pour un salaire moins élevé, pour un niveau d’effort donné.

L’histoire ne s’arrête cependant pas là. Comme les travailleurs ont des salaires moins élevés, l’entreprise qui les emploie est plus rentable. En conséquence, elle cherche à augmenter sa production et investit donc dans de nouvelles machines. Cela augmente la demande de travail dans le reste de l’économie. Lorsque les nouvelles capacités de production sont en place, l’entreprise recrutera davantage de travailleurs. Retournez à l’analyse de la Figure 9.18 pour suivre les étapes de l’effet d’impact jusqu’à la situation de long terme.

Dans cette histoire, les répercussions à court terme de l’immigration sont négatives pour les travailleurs déjà présents dans le pays d’accueil : leurs salaires baissent et la durée anticipée du chômage augmente. Le court terme peut durer des années, voire des décennies.

À plus long terme, la hausse de la rentabilité des entreprises génère une hausse de l’emploi qui, si la situation n’évolue pas (s’il n’y a pas de nouvelle vague d’immigration, par exemple), garantit un rétablissement des salaires réels et un retour au niveau de chômage initial. En conséquence, les travailleurs qui avaient déjà un emploi avant l’arrivée de travailleurs immigrés ne sont pas dans une situation plus désavantageuse et, selon toute vraisemblance, les immigrés se trouvent dans une meilleure situation économique qu’à leur départ – en particulier si l’une des raisons pour lesquelles ils ont quitté leur pays d’origine est qu’il était difficile d’y gagner sa vie.


    
        

        
    

    
        Les conséquences économiques de l’immigration sont intensément débattues par le grand public. Cet entretien en 2006 de Christian Dustmann, un économiste spécialiste des effets des migrations, rend compte de ces débats – en particulier l’impact des travailleurs migrants sur la ville britannique de Swindon.
    




  Exercice 18.9 Les effets économiques de l’immigration

  
    	Résumez les données sur les compétences des migrants évoquées dans la vidéo.

    	Utilisez le modèle du marché du travail pour montrer comment les salaires et l’emploi pourraient évoluer après un afflux de travailleurs migrants.

    	Quels résultats sont rapportés par la vidéo s’agissant des effets de l’immigration sur les salaires britanniques ? Comparez cette réponse avec votre prédiction à la question 2. Essayez d’adapter le modèle des courbes des prix et des salaires pour proposer une explication à ces données.

  



18.9 Mondialisation et anti-mondialisation

Comme le montrent les exemples relatifs à la protection de l’agriculture européenne et à la restriction de l’immigration vers le Nouveau Monde au 19e siècle, la mondialisation peut être sa propre ennemie. Elle génère des gagnants et des perdants. En permettant à des pays de se spécialiser dans la production de biens pour lesquels ils ont des avantages comparatifs, la mondialisation du commerce de biens et services permet d’étendre les possibilités de consommation de tous les pays. Néanmoins, la plus grande liberté de circulation des capitaux dans le monde, dont les détenteurs cherchent à obtenir des profits, permet aux entreprises de s’installer dans des pays où les régulations environnementales sont laxistes, où les impôts sont peu élevés et où les employés n’ont pas le droit de s’organiser en syndicats.

Ainsi, les pays qui souhaitent attirer les investissements étrangers sont souvent poussés à ne pas adopter de mesures en réponse aux problèmes environnementaux et de justice économique. La plus grande liberté de circulation des biens et des capitaux, étudiée dans les Unités 13 à 15, limite également l’efficacité des mesures visant à stabiliser la demande agrégée et l’emploi. La circulation de la main d’œuvre d’un pays à un autre génère des gains pour certains et des pertes pour d’autres.

Si les perdants de la circulation des biens, de l’investisement ou des travailleurs sont ignorés, la mondialisation risque de devenir politiquement insoutenable dans une démocratie.


	trilemme de l’économie mondiale
	L’impossibilité pour un pays de combiner une intégration profonde des marchés (à travers les frontières), la souveraineté nationale et une gouvernance démocratique dans un monde globalisé. Développé en premier lieu par l’économiste Dani Rodrik.



Ces préoccupations ont été analysées par l’économiste Dani Rodrik, qui a développé ce qu’il appelle le trilemme politique fondamental de l’économie mondiale. Ce triangle d’incompatibilité renvoie à trois choses qui sont souhaitables, mais qui (selon Rodrik) ne peuvent pas se produire simultanément. Le trilemme de Rodrik est un autre exemple d’arbitrage, comme celui entre une faible inflation et un faible chômage (il est difficile d’avoir les deux en même temps), à ceci près qu’il a trois dimensions.4

Il définit les trois dimensions comme suit :


  	Hypermondialisation : un monde dans lequel presque aucune barrière politique ou culturelle n’empêche la circulation des biens et des capitaux.

  	Démocratie au sein des États-nations : cela signifie (comme nous l’avons vu dans l’Unité 1) que le gouvernement respecte à la fois les libertés individuelles et l’égalité politique.

  	Souveraineté nationale : chaque gouvernement national peut mettre en place les politiques qu’il souhaite sans restriction significative imposée par d’autres pays ou des institutions internationales.




	hypermondialisation
	Un type extrême de mondialisation (qui n’est pour le moment qu’hypothétique) où il n’y a aucune barrière à la libre circulation des biens, des services et des capitaux. Voir également : mondialisation.



Selon Rodrik, l’un des exemples de conflit entre ces trois objectifs est l’hypermondialisation qui signifie que les pays doivent rivaliser les uns avec les autres pour attirer les investissements. Cela implique que les investisseurs chercheront constamment à investir dans des endroits où le travail et l’environnement sont moins protégés. Les gouvernements sont donc réticents à adopter des normes de régulation ou d’autres politiques publiques ou à augmenter les taxes sur les mouvements de capitaux et sur les travailleurs les mieux rémunérés, même quand les citoyens pensent que de telles mesures seraient justes. L’hypermondialisation peut s’avérer impossible dans une société démocratique. Le résultat pourrait alors être soit la disparition de l’hypermondialisation (ligne supérieure de la Figure 18.22) ou la disparition de la démocratie (ligne du milieu).

La Figure 18.22 illustre les trois résultats possibles du trilemme politique de Rodrik.




            [image: Le trilemme politique de Rodrik ]



Figure 18.22 
Le trilemme politique de Rodrik.






Adapté de Dani Rodrik. 2012. The Globalization Paradox: Democracy and the Future of the World Economy. United States : W. W. Norton & Company.






Considérez chaque ligne du tableau pour clarifier les arbritages :


  	L’hypermondialisation est écartée (ligne du haut) : cela se produit si la souveraineté nationale et la démocratie au niveau national sont maintenues. La mise en œuvre de politiques nationales efficaces de stabilisation, de soutenabilité environnementale et de redistribution telle que demandée par l’électorat en démocratie requiert de limiter la mobilité du travail et du capital.

  	La démocratie est écartée (ligne du milieu) : les politiques d’hypermondialisation ne peuvent être adoptées par un gouvernement national que si l’opposition citoyenne à ces politiques est affaiblie par la dilution des processus démocratique.

  	La souveraineté nationale est écartée (ligne du bas) : si les politiques d’hypermondialisation sont accompagnées par des institutions supranationales qui peuvent, par exemple, empêcher un nivellement par le bas des standards environnementaux et du marché du travail, elles peuvent ainsi obtenir un soutien démocratique. Cependant, cela réduit la capacité des pays à choisir indépendamment leurs politiques nationales.




	nivellement par le bas
	Concurrence autodestructrice entre des pays ou régions, qui se traduit par une baisse des salaires et une moindre régulation afin d’attirer les investissements étrangers dans une économie mondialisée.



Une manière de comprendre la ligne du bas est de considérer les accords qui existent dans une fédération comme les États-Unis ou l’Allemagne. Les biens, les investissements et les individus peuvent circuler librement entre les États d’une fédération. La législation fédérale et les élections démocratiques au niveau fédéral empêchent un nivellement par le bas. Cela réduit la capacité des États à mettre en œuvre des politiques qui entraveraient les bénéfices de l’hypermondialisation dans le pays, avec la protection de standards et l’implémentation de politiques de stabilisation.

Un second exemple est l’intégration politique de l’Europe depuis plusieurs décennies. Son objectif consistait en partie à permettre aux pays de bénéficier du libre-échange et de la libre circulation du capital et du travail tout en conservant une certaine capacité au niveau européen supra-national à réguler les activités génératrices de profits au nom de l’équité et de la stabilité économique.

Le problème le plus évident qui en découle est qu’il faut s’assurer que cette gouvernance européenne (ou mondiale) ne soit pas seulement technocratique, mais également démocratique, afin de permettre aux électeurs de changer le système s’ils n’en apprécient pas le fonctionnement.

Parmi les autres initiatives de gouvernance supranationale, on peut citer les accords internationaux sur le changement climatique et les efforts de l’Organisation Internationale du Travail visant à ce que tous les pays respectent des normes minimales concernant les conditions de travail (interdiction du travail des enfants et de la contrainte physique à l’égard des salariés, par exemple).


    
        

        
    

    
        Dani Rodrik explique dans notre vidéo « Économiste en Action » que l’économie est une science d’arbitrages, et qu’il est possible d’avoir beaucoup trop de mondialisation. Son « trilemme de la mondialisation » montre que la mondialisation croissante implique que les pays doivent « renoncer à une part de leur souveraineté ou de leur fonctionnement démocratique ».
    




  Exercice 18.10 Le trilemne de Rodrik

  Regardez la vidéo « Économiste en Action » de Dani Rodrik.

  
    	D’après la vidéo, quels sont certains des bénéfices et compromis dus à la mondialisation ?

    	Donnez quelques exemples historiques du trilemne politique qui ont été donnés dans cette vidéo.

  

  Utilisez le trilemne de Rodrick et d’autres informations que vous arrivez à trouver pour décrire :

  
    	Le soutien populaire qui entraîna l’élection de Donald Trump à la fonction de président des États-Unis en 2016.

    	Le soutien populaire qui entraîna le vote en 2016 pour le Brexit, c’est-à-dire pour que le Royaume-Uni quitte l’Union européenne.

  




  Exercice 18.11 Comparez les atouts et coûts respectifs de l’indépendance et de l’interdépendance économiques

  Dans un essai intitulé « De l’autosuffisance nationale », publié en 1933, John Maynard Keynes avait averti des conséquences de la mondialisation, avant même que le mot n’existe :

  
    Nous avons tous nos propres fantaisies. Puisque nous ne nous croyons pas déjà sauvés, nous souhaitons tous essayer d’œuvrer à notre salut. Aussi, nous refusons d’être à la merci des forces mondiales qui élaborent, ou tentent d’élaborer, un équilibre uniforme selon les principes idéaux, si tant est qu’on puisse les qualifier ainsi, du laissez-faire capitaliste… Pour l’heure nous souhaitons tout du moins… être nos propres maîtres et être libres autant que possible… de réaliser les expériences qui ont notre préférence pour nous conduire vers la république sociale idéale du futur.

  

  Il est devenu la norme de penser que l’intégration mondiale rendrait impossible en pratique l’idée de souveraineté nationale économique. Près de trente ans après que Keynes eut rêvé d’un temps où nous serions « nos propres maîtres », Charles Kindleberger, un économiste du commerce international, écrivait que :

  
    C’en est fini de l’État-nation comme unité économique… Il est facile de s’en rendre compte.

    Les tankers de deux cent mille tonnes… les avions, etc. ne suffiront pas aux États-nations pour conserver une indépendance souveraine dans les affaires économiques (American Business Abroad, 1969)

  

  
    	Expliquez dans vos propres mots le plaidoyer de Keynes en faveur de l’« autosuffisance nationale » et l’affirmation de Kindleberger selon laquelle « c’en est fini de l’État-nation ».

    	Formulez la pensée de Keynes et Kindleberger selon les termes du trilemne de Rodrick et utilisez les données dans cette unité et d’autres unités pour évaluer les déclarations. (Rappelez-vous le rôle des politiques économiques pour aider les pays à s’ajuster au progrès technique et au commerce dans les Sections 16.8-16.10 et examinez les données sur la taille du secteur public et comment elle a évolué dans le temps à l’Unité 22.)

  



18.10 Commerce et croissance

Quelles sont les meilleures politiques que les gouvernements peuvent mettre en place pour promouvoir la croissance des niveaux de vie à long terme ? Pour certains, le choix s’opère entre deux politiques extrêmes :


  	Fermer totalement les frontières nationales et se retirer de l’économie mondiale !

  	Laisser le commerce, l’immigration et les capitaux circuler librement entre les frontières sans aucune intervention des pouvoirs publics !



Très peu d’économistes (voire aucun) soutiennent l’une ou l’autre de ces politiques. Tout l’enjeu réside dans l’équilibre à trouver entre la contribution de l’économie mondiale au bien-être d’un pays et la minimisation des effets par lesquels le processus d’intégration dans l’économie mondiale pourrait retarder la croissance. Parmi les dimensions d’une plus grande intégration économique mondiale, qui sont favorables à la croissance, se trouvent :


  	La concurrence : la limitation des obstacles au commerce des biens et services entre les pays accroît le degré de concurrence pour les entreprises de l’économie locale. Cela signifie que les entreprises qui échouent à adopter de nouvelles technologies et d’autres méthodes de réduction des coûts sont plus susceptibles de faire faillite et d’être remplacées par des entreprises plus dynamiques. Il en résultera une accélération du taux de progrès technique.

  	La taille du marché : une entreprise capable d’exporter sur le marché mondial peut (si elle résiste à la concurrence) vendre des quantités qui vont bien au-delà des potentialités du marché domestique. Cela permet une production à moindre coût, qui bénéficie à la fois aux acheteurs, aux travailleurs et aux propriétaires des entreprises dynamiques dans l’économie domestique, ainsi qu’aux consommateurs à l’étranger.




	industrie naissante (ou dans l’enfance)
	Un secteur industriel relativement nouveau dans un pays et dont les coûts sont relativement élevés, car son apparition récente implique qu’il a peu d’avantage à tirer de l’apprentissage par la pratique, sa faible taille le prive d’économies d’échelle ou parce que le manque d’entreprises similaires ne permet pas d’économies d’agglomération. La mise en place temporaire de droits de douane pour protéger ce secteur ou d’autres formes de soutien peuvent augmenter la productivité de l’économie considérée à long terme.
	apprentissage par la pratique (*learning by doing*, en anglais)
	No definition available.



Une intégration plus grande dans l’économie mondiale pourrait retarder la croissance de différentes manières, dont :


  	L’apprentissage par la pratique des industries naissantes : outre les économies d’échelle, un autre facteur contribuant à la réduction des coûts tient à l’apprentissage par la pratique. Même si l’entreprise ne parvient jamais à une production à grande échelle, les coûts de production décroissent généralement avec le temps. Les tarifs douaniers protégeant les industries naissantes peuvent donner aux entreprises le temps et l’échelle de production nécessaires pour devenir compétitives.

  	Une spécialisation désavantageuse : pour des raisons historiques, il arrive que certains pays se spécialisent dans des secteurs à fort potentiel d’innovation, tandis que d’autres se spécialisent dans des secteurs où ce potentiel est moindre. La croissance de nombreux pays d’Amérique latine, par exemple, a ralenti quand ils se sont spécialisés dans des secteurs peu innovants comme l’extraction de ressources naturelles. Développer de nouvelles spécialisations nécessite souvent l’intervention directe des pouvoirs publics, notamment la protection des industries naissantes.



La Figure 18.23 indique clairement que dans certains pays – notamment en Chine et en Corée du Sud – le revenu des travailleurs a augmenté rapidement au cours de la deuxième période de mondialisation. Mais le même graphique montre tout aussi nettement que dans d’autres pays, en particulier au Mexique et au Sri Lanka, les travailleurs n’ont que peu bénéficié de l’économie mondiale de plus en plus intégrée.
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Figure 18.23 
Rattrapage et stagnation : les salaires manufacturiers par rapport aux États-Unis (1950–2015).






(1) Andrew Glyn. 2006. Capitalism Unleashed : Finance, Globalization, and Welfare. Oxford : Oxford University Press; (2) National Bureau of Statistics of China. Annual Data; (3) Bank of England; (4) US Bureau of Labor Statistics. 2015. International Labor Comparisons. Remarque : les données annuelles du BLS (Département du Travail) américain relatives au Mexique, aux Philippines et au Sri Lanka ont été lissées à l’aide d’une moyenne mobile établie sur les cinq dernières années.






Il n’y a pas eu une voie unique vers la réussite économique au cours des 150 dernières années. Par exemple :


  	Le protectionnisme précoce de l’Allemagne et des États-Unis : ces pays ont développé des secteurs manufacturiers modernes par le biais notamment de tarifs douaniers élevés qui les ont protégés de la concurrence britannique. À la fin du 19e siècle, on notait une corrélation positive entre les tarifs et la croissance économique des pays relativement riches. En particulier, les droits de douane plus élevés dans le secteur manufacturier étaient associés à une croissance plus forte. Dans l’entre-deux-guerres, les droits de douane étaient également corrélés positivement avec la croissance.

  	L’ouverture garante de la prospérité scandinave : ces pays ont été très ouverts au commerce pendant plus de 100 ans et ont prospéré. Afin d’atténuer les fluctuations des revenus des ménages liées à l’évolution des prix internationaux, ils ont des taux d’imposition très élevés permettant de financer un système social généreux et des aides à la requalification professionnelle.

  	Choix des champions nationaux : de nombreux gouvernements d’Asie de l’Est ont favorisé le commerce tout en pesant sur sa structure en privilégiant certaines industries, voire certaines entreprises et en poussant les entreprises nationales à s’engager dans la concurrence internationale, tout en leur fournissant les outils nécessaires pour se protéger de la concurrence des importations.

  	Deux directions après 1945 : d’une part, les pays de l’Asie de l’Est qui ont encouragé leurs entreprises à pénétrer les marchés internationaux ont connu une croissance plus rapide que les pays d’Amérique latine, qui étaient plus fermés au commerce international. D’autre part, après la réduction des tarifs douaniers par ces mêmes pays d’Amérique latine au début des années 1990, leurs taux de croissance économique furent inférieurs au niveau observé durant la période de plus grande fermeture des années 1945–1980.



Si l’on doit en tirer une leçon, c’est que le succès ne dépend pas du niveau d’intégration d’un pays dans le système économique mondial – par exemple, les volumes d’importations et d’exportations ou un niveau élevé d’investissements de ses entreprises à l’étranger – il dépend avant tout de la gestion de cette intégration économique par des politiques publiques favorables à la croissance.


  Quand les économistes ne sont pas d’accord Heckscher–Ohlin, le paradoxe de Leontief et la nouvelle théorie du commerce international

  Longtemps, on a pensé que si tous les pays étaient identiques, aucun n’aurait d’avantage comparatif dans la production de quelque bien que ce soit, et aucun n’aurait de raison de se spécialiser et d’échanger des biens. Par exemple, Eli Heckscher (1879–1952) et Bertil Ohlin (1899–1952) affirmaient que, pour expliquer les avantages comparatifs et l’échange, les différences fondamentales entre les pays avaient trait à la relative rareté de la terre, de la main d’œuvre et du capital. Le Canada et les États-Unis avaient des terres abondantes par rapport au facteur travail (dont ils étaient moins dotés), et devraient donc se spécialiser dans la production et l’exportation de biens agricoles. Avec plus de capital et moins de main d’œuvre qu’en Chine, l’Allemagne exporterait des biens intensifs en capital vers la Chine.

  Wassily Leontief (1906–1999) contesta en 1953 la théorie d’Heckscher-Ohlin, alors largement acceptée. En utilisant la méthode d’analyse des entrées et sorties qu’il avait inventée, il mesura la quantité de travail et de biens d’équipement utilisée dans la production de biens exportés et importés par les États-Unis. Il a déterminé, par exemple, la quantité de travail nécessaire à :

  
    	la production d’une voiture,

    	la production de l’acier utilisé lors de la construction de cette voiture,

    	la production du charbon utilisé dans l’aciérie qui produisait l’acier nécessaire à la production de la voiture,

  

  … et ainsi de suite.

  
	paradoxe de Leontief
	Le constat inattendu de Wassily Leontief que les exportations américaines étaient intensives en main d’œuvre et les importations à forte intensité capitalistique. Ce résultat était incompatible avec les prédictions des théories économiques : un pays où le capital est abondant (comme les États-Unis) devrait exporter des biens qui utilisent beaucoup de capital dans leur production.



  En se fondant sur la théorie d’Heckscher-Ohlin, Leontief s’attendait à ce que les exportations américaines soient à forte intensité capitalistique et les importations intensives en facteur travail, puisque les États-Unis étaient le pays dans le monde où le capital (mesuré par le stock de machines, les bâtiments et d’autres biens d’équipement par travailleur) était le plus abondant. Mais il trouva le contraire.

  Pendant plus de 50 ans, les économistes ont vainement essayé de résoudre le paradoxe de Leontief. Leontief a émis l’hypothèse selon laquelle la main d’œuvre pourrait être abondante aux États-Unis si, au lieu de mesurer simplement la quantité de travailleurs, les calculs prenaient en compte les facteurs culturels et organisationnels permettant d’atteindre un niveau élevé de travail effectif par employé. Bien que cette hypothèse n’ait pas encore été testée empiriquement de façon satisfaisante, elle nous rappelle que la culture et les institutions peuvent jouer un rôle essentiel dans l’explication du fonctionnement d’une économie et être une source d’avantage comparatif.

  Au cours des années 1980, les économistes Avinash Dixit, Elhanan Helpman, Paul Krugman, parmi d’autres, ont développé des modèles du commerce international dans lesquels l’échange n’était plus dû à des différences entre les pays, mais aux rendements d’échelle croissants. Comme nous l’avons vu dans cette unité, si, par la spécialisation, l’échange permet aux pays de réaliser de plus grandes économies d’échelle, alors le commerce international est une bonne chose, même si les pays ne diffèrent pas dans leurs dotations, y compris en termes de culture et d’institutions. Cette « nouvelle théorie du commerce international » alimente également les arguments protectionnistes en faveur des tarifs. Par exemple, les rendements croissants impliquent des profits de monopoles – il pourrait donc être préférable que ce soit votre pays qui en bénéficie, plutôt que quelqu’un d’autre. Pour en savoir plus, lisez le discours de prix Nobel de Paul Krugman, ainsi qu’un article antérieur qu’il a écrit sur le libre-échange.5




  Exercice 18.12 Les effets du commerce international sur la croissance

  Les résultats empiriques concernant les effets du commerce sur la croissance sont contrastés.

  
    	Imaginez que vous soyez consultant(e) pour l’Organisation mondiale du commerce. On vous demande de concevoir une étude empirique pour déterminer, pour un pays donné, l’effet sur sa croissance de son ouverture au commerce international. Comment traiteriez-vous cet exercice ? (Indice : consultez la Section 1.9, l’introduction de l’Unité 13 et la Section 14.7 pour voir comment les économistes peuvent apprendre des données.)

    	Comment mesureriez-vous l’ouverture au commerce (tarifs douaniers, ratios d’exportations ou d’autres indices d’ouverture) ? Discutez les avantages et les limites de la méthode retenue.

    	Expliquez les problèmes que vous rencontreriez dans la conception d’une étude convaincante. Indice : repensez aux exemples donnés dans la Section 1.9, l’introduction de l’Unité 13 et la Section 14.7 sur les manières d’établir que quelque chose (comme le commerce ici) cause quelque chose d’autre (comme la croissance ou le manque de croissance).

  



18.11 Conclusion

Les économies mondiales font maintenant partie d’un système mondialisé intégré. Les grandes entreprises considèrent le monde dans sa globalité lorsqu’elles décident des endroits où produire et vendre leurs biens et services. De même, les investisseurs choisissent l’endroit où ils détiennent leurs actifs, qu’ils soient financiers ou réels, en calculant les rendements espérés après imposition dans chaque région du monde. Nous avons également vu que, pour l’essentiel, le travail ne s’est pas mondialisé. Pour des raisons politiques, culturelles ou linguistiques, il reste principalement national. Les frontières nationales demeurent un aspect essentiel de l’économie mondialisée. Les gouvernements nationaux restent des acteurs majeurs capables de modifier la trajectoire de leur propre économie, ainsi que celle des autres économies.

La mondialisation a apporté des changements importants. Au 18e siècle, à la naissance des sciences économiques, les biens étaient échangés à travers les frontières nationales et les investissements étaient réalisés dans des endroits reculés du monde. Toutefois, pour l’essentiel, le pays et son économie avaient les mêmes frontières.

Aujourd’hui, le monde paraît assez différent. L’échange des biens et services et l’investissement sont désormais intégrés dans le système financier mondial au sein duquel les transactions électroniques s’effectuent en millisecondes.

Les économistes peuvent aider à concevoir et évaluer des politiques publiques qui garantissent les gains réciproques les plus élevés possibles pour les individus participant à cette nouvelle économie dynamique et cosmopolite. Ils peuvent également identifier les groupes dont les moyens de subsistance se trouvent menacés par les processus de mondialisation et proposer des politiques publiques promouvant une répartition juste des gains rendus possibles par l’échange et l’investissement à l’échelle mondiale.


  Concepts introduits dans l’Unité 18

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Mondialisation et hypermondialisation

    	Spécialisation

    	Avantage comparatif

    	Écart de prix, coûts d’échange, arbitrage

    	Mondialisation I et II

    	Droit de douane

    	Balance courante (BC), déficit de la balance courante, excédent de la balance courante, flux nets de capitaux

    	Balance des paiements (BP)

    	Flux de capitaux internationaux

    	Gains à l’échange

    	Investissement direct à l’étranger (IDE)

    	Investissement de portefeuille à l’étranger

    	Économies d’agglomération

    	Apprentissage par la pratique (learning by doing, en anglais)

    	Industries naissantes (ou dans l’enfance)
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Unité 6 L’entreprise : propriétaires, dirigeants et employés

Thèmes et unités thématiques
	                        18: Économie mondiale            
	                        19: Inégalités            
	                        21: Innovation            
	                        22: Politique et politiques publiques            



    18    21

Comment les interactions entre propriétaires, dirigeants et employés des entreprises influent sur les salaires, le travail et les profits, et leurs effets sur l’ensemble de l’économie.


  	L’entreprise est un acteur de l’économie capitaliste et un lieu d’interaction entre des employés, des dirigeants et des propriétaires.

  	L’embauche de main-d’œuvre diffère de l’achat de biens et services. Le contrat entre l’employeur et l’employé est incomplet. Il ne couvre pas ce qui compte vraiment pour l’employeur, c’est-à-dire l’effort et la qualité du travail des salariés.

  	Des contrats incomplets existent lorsqu’une information importante, comme l’effort de l’employé, est asymétrique ou non vérifiable.

  	En économie, la relation de travail est modélisée par un principal (l’employeur) interagissant avec un agent (l’employé).

  	Le modèle principal–agent peut être utilisé pour étudier d’autres relations reposant sur des contrats incomplets, comme l’interaction entre un prêteur et un emprunteur.

  	Les entreprises ne paient pas les salaires les plus faibles possibles. Elles fixent les salaires de telle sorte que les employés gagnent des rentes économiques, afin de les motiver à travailler efficacement et à rester dans l’entreprise.

  	Travailler ensemble dans les entreprises apporte des gains mutuels : des profits pour les propriétaires et des rentes économiques pour les dirigeants et les employés. Néanmoins, les rentes provoquent également du chômage involontaire dans l’économie.



Les iPhone et iPad créés par Apple sont emblématiques des produits américains de haute technologie, pourtant, ils ne sont pas assemblés aux États-Unis. Jusqu’en 2011, une seule entreprise, Foxconn, produisait l’ensemble des iPhone et des iPad dans des usines chinoises, principalement car Apple bénéficiait ainsi de faibles coûts, notamment les salaires.

La plupart des composants de l’iPhone et de l’iPad ne viennent pas de Chine, mais sont importés du monde entier. Des composants tels que la mémoire flash, le module d’affichage et l’écran tactile sont produits par de nombreuses et différentes entreprises comme Toshiba et Sharp au Japon. Samsung produit le microprocesseur en Corée du Sud. D’autres composants encore sont fabriqués par Infineon en Allemagne. Tout comme d’autres entreprises, Apple réalise des profits en faisant appel à des fournisseurs qui lui procurent des facteurs de production au meilleur prix, qu’il s’agisse d’un composant ou de main-d’œuvre, et quelle que soit la localisation du fournisseur dans le monde.

Le coût d’assemblage du produit fini en Chine est faible – 4 % du coût total – en comparaison du coût des composants issus de pays à salaires élevés comme l’Allemagne ou le Japon. Près de la moitié des salariés d’Apple aux États-Unis vendent, mais ne produisent pas, les produits de l’entreprise, tandis que d’autres entreprises sont engagées dans une compétition internationale pour s’imposer sur le marché lucratif des fournisseurs de composants d’Apple. Le coût de production d’un iPhone est bien plus faible que son prix de vente : en 2016, alors que le coût de production de l’iPhone 7 (dans sa version avec 32GB de mémoire) était de 224,80 $, il était vendu à 649 $ aux États-Unis.


	délocalisation
	La relocalisation d’une partie des activités d’une entreprise en dehors des frontières du pays dans lequel elle opère. La délocalisation peut prendre place au sein d’une compagnie multinationale ; elle peut aussi impliquer la sous-traitance de la production à d’autres entreprises.



Apple n’est pas la seule entreprise qui externalise (ou délocalise) sa production dans des pays qui ne constituent pas le marché principal de ses produits. Dans la plupart des industries manufacturières, les entreprises implantées dans les pays riches transfèrent une part significative de leur production, auparavant fabriquée localement, dans des pays plus pauvres où les salaires sont plus faibles. Pourtant, l’objectif d’Apple et des autres entreprises ne se réduit pas à la recherche de la main-d’œuvre la moins chère possible. Les salaires de certains pays où Apple externalise sa production, comme l’Allemagne, sont plus élevés qu’aux États-Unis.

D’autres industries, notamment l’habillement, ont relocalisé leur production essentiellement dans des pays à bas salaires. Plus de 97 % des vêtements et plus de 98 % des chaussures vendus aux États-Unis par des marques et détaillants américains sont fabriqués à l’étranger. La Chine, le Bangladesh, le Cambodge, l’Indonésie et le Vietnam sont devenus les principaux exportateurs mondiaux de textile et de vêtements. À l’époque de la Révolution industrielle, le plus gros exportateur au monde était le Royaume-Uni.

De plus, dans les pays en développement, les coûts additionnels des activités économiques comme les règles sanitaires et de sécurité sont bien plus faibles, et les réglementations environnementales sont souvent moins strictes.


	entreprise
	Une organisation économique qui paye des salaires pour employer des individus et achète des facteurs de production dans le but de produire et de commercialiser des biens et services avec l’intention de faire des profits.



Apple, Samsung et Toshiba sont des organisations économiques appelées entreprises. Tout le monde n’est pas employé dans une entreprise. Par exemple, de nombreux agriculteurs, charpentiers, développeurs de logiciels ou coachs personnels sont indépendants et ne sont ni employés ni employeurs. D’autres encore travaillent pour l’État ou pour des organisations à but non lucratif. Toutefois, la majorité des personnes vivant dans les pays riches gagnent leur vie en travaillant dans une entreprise.

Les entreprises constituent des acteurs essentiels de l’économie, ce qui va nous conduire dans cette unité et la suivante à expliquer leur fonctionnement. Une entreprise est souvent assimilée à une personne : nous parlons par exemple « des prix pratiqués par Apple ».

Cependant, les entreprises ne sont pas seulement des acteurs – dans certains systèmes juridiques, elles sont traitées comme des individus –, elles symbolisent aussi l’espace dans lequel des personnes qui constituent l’entreprise (employés, dirigeants et propriétaires) agissent, avec des intérêts parfois partagés, mais parfois concurrents. Dans notre vidéo « Économiste en action », Richard Freeman, un économiste spécialiste du marché du travail, explique certaines des conséquences de l’externalisation pour ces acteurs.


    
        

        
    

    
        Richard Freeman : vous ne pouvez pas délocaliser la responsabilité
    



Afin de comprendre l’entreprise, nous allons modéliser la manière dont les employeurs fixent les salaires et dont les employés y répondent. Nous avons déjà vu, dans des unités précédentes, l’importance du travail et des entreprises dans l’économie.


  	Le travail est la manière dont les individus produisent ce qui leur est nécessaire pour vivre. En décidant du temps passé à travailler, ils doivent faire un compromis entre leur temps libre et les biens qu’ils peuvent produire ou le salaire qu’ils peuvent gagner.

  	La production, les salaires et les niveaux de vie ont augmenté grâce à l’innovation et à l’adoption de nouvelles technologies par les entreprises.

  	Si un processus de production nécessite de combiner le travail avec d’autres facteurs de production (comme la force de travail d’Angela et la terre de Bruno), alors un contrat volontaire entre les propriétaires de ces différents facteurs peut déterminer la manière dont le surplus issu de leur interaction va être partagé entre les deux parties, en fonction de leur pouvoir de négociation.

  	Il y a des gains potentiels (pour toutes les personnes concernées) lorsque les individus se spécialisent dans les tâches pour lesquelles ils ont un avantage comparatif.

  	La division du travail peut être coordonnée par un échange marchand. Dans l’Unité 1, la spécialisation entre production de céréales et de pommes était coordonnée via l’achat et la vente de céréales et de pommes. Dans l’Unité 5, l’interaction entre Angela et Bruno était coordonnée par un contrat négociant l’utilisation de la terre contre une partie de la récolte.

  	Parfois, les gens ont besoin de travailler ensemble pour produire quelque chose qui leur bénéficiera à tous, et leur succès dépendra de leurs préférences et des stratégies utilisées pour décourager les comportements de passager clandestin.

  	Une autre manière de coordonner et de combiner les facteurs de production repose sur l’organisation au sein d’une entreprise. Les entreprises de l’Unité 2 produisaient des vêtements, en décidant de la quantité de charbon à acheter et du nombre de travailleurs à employer.



Nous avions illustré chacune de ces conclusions avec des modèles mettant en avant certains aspects de l’économie et en ignorant d’autres. Ainsi, à l’Unité 2, nous n’avons pas pris en compte la croissance de l’économie dans la détermination de la durée d’un jour de travail. À l’Unité 3, nous n’avons pas modélisé la manière dont le salaire ou le taux marginal de transformation du temps libre en biens étaient déterminés, lorsque nous avons analysé le choix du nombre d’heures travaillées. Dans l’Unité 2, nous avons raconté une histoire au sujet des intérêts conflictuels concernant les salaires, mais ce n’est qu’à partir des Unités 4 et 5 que nous avons présenté une modélisation des interactions stratégiques et des négociations. Enfin, à l’Unité 5, l’histoire autour de deux personnages (fictifs) appelés Bruno et Angela nous a permis de modéliser la manière dont des négociations peuvent influencer l’efficacité au sens de Pareto et l’équité des allocations.

Dans cette unité, nous étudions la manière dont, dans l’économie capitaliste moderne, la coordination du travail a lieu au sein des entreprises. Nous modélisons la détermination des salaires quand il y a conflit d’intérêts entre employeurs et employés, et nous nous intéressons à sa signification pour le partage des gains mutuels qui émergent de la coopération dans une entreprise.

Dans l’Unité 7, nous allons considérer l’entreprise comme un acteur en relation avec d’autres entreprises et avec ses clients.

6.1 Entreprises, marchés et division du travail

L’économie est composée d’individus faisant différentes choses, comme la production des modules d’affichage d’Apple ou la fabrication de vêtements pour l’exportation. Et pour produire des modules d’affichage, un grand nombre de tâches distinctes sont nécessaires et sont réalisées par différents employés de Toshiba ou Sharp, les entreprises qui les fabriquent pour Apple.


	division du travail
	La spécialisation des travailleurs dans différentes tâches du processus de production. Connu également sous le terme : spécialisation.



Parmi les institutions des économies capitalistes modernes, les entreprises rivalisent avec les États en termes d’importance. John Micklethwait et Adrian Woolridge expliquent cette évolution. John Micklethwait et Adrian Wooldridge. 2003. The Company: A Short History of a Revolutionary Idea. New York, NY: Modern Library.

Pourquoi les entreprises travaillent-elles de la manière observée ? Par exemple, pourquoi les propriétaires des entreprises embauchent-ils des travailleurs, plutôt que l’inverse ? Randall Kroszner et Louis Putterman résument ce champ de recherche en économie. Randall S. Kroszner et Louis Putterman (editors). 2009. The Economic Nature of the Firm: A Reader. Cambridge: Cambridge University Press.

En laissant de côté le travail réalisé dans les familles, la division du travail est coordonnée de deux manières principales dans une économie capitaliste : via les entreprises et via les marchés.


  	Au sein des entreprises, les composants des biens sont produits par différentes personnes dans différents services, puis assemblés pour produire la chemise ou l’iPhone.

  	Les composants sont parfois produits par des groupes de travailleurs dans des entreprises différentes et peuvent être assemblés via des interactions marchandes entre entreprises.

  	Via des opérations d’achat et de vente de biens sur les marchés, le produit fini iPhone passe du producteur à la poche du consommateur, et la chemise d’American Apparel se retrouve sur le dos de quelqu’un.



Dans cette unité, nous allons donc étudier les entreprises. Dans les prochaines unités, nous étudierons les marchés. Herbert Simon, un économiste, se référait à l’exemple de la Terre vue depuis Mars pour expliquer en quoi il est important d’étudier les deux.


  Les grands économistes Herbert Simon

  [image: Herbert Simon]
Imaginez un visiteur venu de Mars approchant la Terre, ainsi qu’Herbert « Herb » Simon (1916–2001) invitait ses lecteurs à le faire. Équipé d’un télescope capable de révéler la structure sociale, que verrait notre visiteur ? Les entreprises ressembleraient, selon lui, à des champs de verdure avec, à l’intérieur, des nuances plus claires pour distinguer les différents services et pôles les composant. Pour relier ces champs, des lignes rouges représentant les opérations d’achat et de vente. Et à l’intérieur de ces champs, des lignes bleues, symbolisant les relations d’autorité entre patron et employé, contremaître et monteur, formateur et apprenti.

  Traditionnellement, les économistes se focalisent sur le rôle des marchés et la formation concurrentielle des prix. Mais à un visiteur venant de Mars, Simon indiquait :

  
    Les organisations apparaîtraient comme le point saillant du paysage. En émettant un message en direction de leur peuple, les Martiens décriraient la scène comme « une étendue d’espaces verts reliés par des lignes rouges », plutôt que comme « un réseau de lignes rouges reliant des zones vertes ». (“Organizations and Markets”, 1991)1

  

  Politologue de formation, Simon souhaitait comprendre la société. Cela l’a conduit à étudier à la fois les institutions et l’esprit humain – pour ouvrir la « boîte noire » des motivations que les économistes considéraient souvent comme données. Ses travaux ont été acclamés dans les départements d’informatique, de psychologie et, bien entendu, d’économie, discipline dans laquelle il obtint le prix Nobel en 1978.

  L’entreprise, d’après Simon, n’est pas un simple agent évoluant au gré de l’offre et de la demande. Elle est composée d’individus, dont les besoins et les aspirations peuvent entrer en conflit. « De quelles façons ces conflits peuvent-ils être résolus ? » se demandait Simon, lorsqu’une personne passe d’une situation régie par un contrat de travail (la « vente » d’une tâche spécifique et prédéfinie) à une relation employeur-employé (dans laquelle les missions à effectuer sont précisées par le patron après le recrutement seulement – et qui est la relation typique au sein des entreprises).

  Lorsque la mission est facile à définir dans un contrat, Simon expliquait que l’on pouvait considérer cela comme une simple « prestation de service ». Mais un haut degré d’incertitude (l’employeur ne sachant pas par avance les tâches que l’employé devra effectuer) empêchait de spécifier dans un contrat les missions du travailleur et, le cas échéant, on se trouvait dans une relation de type employeur-employé, caractéristique de l’entreprise.2

  Ce premier travail de Simon exposait déjà deux de ses intérêts de recherche persistants : la complexité des relations économiques car on peut vendre une obligation qui est imparfaitement décrite, d’une part, et le rôle de l’incertitude dans le processus de décision, d’autre part. Ses recherches ont souligné l’émergence du « patron ».

  Comprendre comment le contrat de travail se transforme en relation de travail suppose uniquement de comprendre la relation particulière entre deux membres d’une organisation. Il nous reste encore à expliquer le fonctionnement de l’entreprise dans son ensemble – les fameux espaces verts aperçus par le petit homme vert.

  Quels sont les critères d’une bonne organisation ? Cette question intéresse tant les psychologues que les économistes, car nous savons que les incitations liant les récompenses individuelles au succès de l’entreprise ont une efficacité limitée.

  La pensée de Simon contraste avec celle d’un autre grand économiste, Friedrich Hayek, dont les idées seront étudiées en détail dans l’Unité 11. Tous deux se sont penchés sur les conditions nécessaires à la prospérité des sociétés dans un monde fait d’incertitude et d’acteurs imparfaits. Pour Hayek, ce qui importe plus que tout, c’est le mécanisme des prix : les prix sont un outil permettant de collecter et de traiter de vastes quantités d’information, et ainsi de synchroniser des systèmes de taille arbitraire.

  Simon, quant à lui, pensait que le mécanisme des prix devait être complété – voire remplacé – par les institutions et les États, mieux équipés pour faire face à l’incertitude et aux changements rapides. Ces « mécanismes d’autorité » alternatifs font appel à des aspects encore méconnus de la psyché humaine : la loyauté, l’identification au groupe et la satisfaction créative.

  Avant sa mort en 2001, Simon avait pu constater qu’un grand nombre de ses idées étaient devenues dominantes. L’économie comportementale trouve ses racines dans la tentative de Simon de construire des théories économiques fondées sur des données empiriques. Sa vision de Mars montre que l’économie ne peut pas être une science en vase clos : un économiste se doit d’être à la fois un mathématicien travaillant sur des ensembles de décisions et des fonctions d’utilité et un psychologue social pensant les motivations au cœur des relations humaines.



La coordination du travail

La manière dont le travail est coordonné au sein des entreprises diffère de la coordination opérée via les marchés.


  	les entreprises représentent une concentration du pouvoir économique : il est placé dans les mains des propriétaires et des dirigeants, qui prennent régulièrement des décisions en espérant que leurs employés les appliqueront. Un « ordre » dans une entreprise est une commande.

  	les marchés se caractérisent par une décentralisation du pouvoir : les achats et ventes découlent des décisions autonomes des acheteurs et vendeurs. Un « ordre » sur un marché est une requête d’achat, qui peut être rejetée si le vendeur en a envie.



Les prix, à l’origine des motivations et des contraintes des acteurs sur un marché, sont le résultat des actions de milliers, voire de millions de personnes, et non de la volonté d’une personne en situation d’autorité. Le concept de propriété privée limite spécifiquement ce qu’un État ou tout autre acteur peut faire de vos biens.

Contrairement aux flash mobs, les entreprises ne se forment pas spontanément avant de disparaître. Comme toute autre organisation, les entreprises ont un processus de décision et des moyens d’imposer leurs décisions sur les personnes qui en font partie. Lorsque nous disons qu’« Apple a externalisé la production de ses composants » ou « l’entreprise fixe un prix de 10,75 $ », cela signifie que le processus de prise de décision au sein de l’entreprise a eu pour résultat ces actions.3

La Figure 6.1. propose une vision simplifiée des acteurs de l’entreprise et de la structure du processus de décision.
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Figure 6.1 
Les acteurs de l’entreprise et ses structures d’information et de décision.
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Les propriétaires décident des stratégies de long terme



Les propriétaires, par l’intermédiaire du conseil d’administration, décident des stratégies de long terme de l’entreprise concernant la nature, les moyens, et le lieu de la production. Ils ordonnent ensuite au(x) dirigeant(s) de mettre en œuvre ces décisions.
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Les dirigeants assignent des tâches aux employés



Chaque dirigeant affecte des travailleurs aux tâches nécessaires à l’exécution de ces décisions et essaie de s’assurer que ces tâches seront effectuées.
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Flux d’information



Les flèches vertes représentent les flux d’information. Les flèches vertes pointant vers le haut sont en pointillé car les travailleurs savent souvent des choses que les dirigeants ne savent pas, et les dirigeants savent des choses que les propriétaires ne savent pas.









	asymétrie d’information
	Information qui est pertinente pour les parties dans une interaction économique, mais qui n’est connue que par certaines et pas par d’autres. Voir également : sélection adverse, aléa moral.



Les flèches vertes en pointillé pointant vers le haut représentent un problème d’asymétrie d’information entre les différents niveaux de la hiérarchie de l’entreprise (propriétaires et dirigeants, dirigeants et travailleurs). Puisque les propriétaires ou les dirigeants ne savent pas toujours ce que leurs subordonnés savent ou font, toutes leurs directives ou commandes (les flèches noires pointant vers le bas) ne sont pas nécessairement réalisées.

Cette relation entre l’entreprise et ses salariés contraste avec celle qu’elle entretient avec ses clients, comme nous le verrons dans la prochaine unité. Une boulangerie ne peut pas envoyer un texto à ses clients pour leur dire : « Présentez-vous à 8 heures pile pour acheter deux miches de pain à 1 € pièce. » Une offre spéciale pourrait être relayée par ce biais, mais, contrairement à sa relation avec ses salariés, elle ne pourrait pas les contraindre à venir. Quand vous achetez ou vendez quelque chose, c’est généralement de façon volontaire. En achetant ou en vendant, vous répondez à des prix, pas à des ordres.

L’entreprise est différente : elle se définit par sa structure de prise de décision, dans laquelle certains exercent un pouvoir sur les autres. Ronald Coase, l’économiste à l’origine de l’étude de l’entreprise comme un espace et un acteur, a écrit :


  « Si un travailleur se déplace du service Y vers le service X, ce n’est pas à cause d’un changement de prix relatifs, mais parce qu’on lui ordonne de le faire […] la marque distinctive de l’entreprise est la suppression du système des prix. » (“The Nature of the Firm”, 1937)4



Coase a souligné que l’entreprise dans une économie capitaliste est, au final, en miniature, une économie centralisée, planifiée et privatisée. Sa structure de prise de décision du sommet vers la base (top-down) ressemble en effet à la direction centralisée de la production qu’ont connue les économies de nombreux pays communistes (ainsi que les États-Unis et le Royaume-Uni durant la Seconde Guerre mondiale).5

Contrats et relations


	contrat
	Un document juridique ou un accord qui spécifie l’ensemble des actions que les parties au contrat doivent entreprendre.



La différence entre les interactions de marché et les relations à l’intérieur des entreprises est claire lorsque l’on se penche sur les différents types de contrats qui forment le socle de l’échange.

Le contrat de vente d’une voiture correspond à un transfert de propriété, en ce sens que le nouveau propriétaire peut désormais utiliser la voiture et exclure les autres individus de son utilisation. Le contrat de location d’un appartement ne conduit pas à transférer sa propriété (puisque cela impliquerait le droit pour le locataire de vendre l’appartement), mais il accorde au locataire un ensemble limité de droits par rapport à l’appartement, incluant le droit d’exclure d’autres personnes (y compris le propriétaire) de son usage.


	travail salarié
	Un système dans lequel les employés sont payés pour le temps qu’ils passent à travailler pour leur employeurs.



Avec un contrat de travail salarié, un employé concède à l’employeur le droit de lui donner l’ordre d’être à son poste à des heures définies, et pendant ces heures, l’employé accepte l’autorité de son employeur s’agissant de l’usage de son temps.

Ce contrat de travail ne rend pas l’employeur propriétaire de son employé. Le cas échéant, on ne parlerait pas d’employé, mais d’esclave. On pourrait dire à la rigueur que l’employeur « loue » l’employé pour une partie de la journée. Pour résumer :


  	les contrats portant sur des biens vendus sur les marchés transfèrent définitivement la propriété du bien du vendeur à l’acheteur ;

  	les contrats de travail transfèrent temporairement l’autorité sur les activités de l’employé au dirigeant ou propriétaire.



Il existe une autre distinction entre entreprises et marchés : les interactions sociales au sein des entreprises durent parfois plusieurs décades, voire une génération. Sur les marchés, on compare les prix, de sorte que nos interactions sont généralement courtes et non répétées. L’une des raisons pour cette différence vient du fait que travailler dans une entreprise – aussi bien comme dirigeant que comme employé – implique l’acquisition d’un réseau de partenaires essentiels pour mener à bien les missions confiées. Certains de nos collègues vont devenir nos amis. Dirigeants et salariés acquièrent également des compétences techniques et sociales spécifiques à l’entreprise pour laquelle ils travaillent.


	actif propre à l’entreprise
	Chose qu’une personne possède ou peut faire qui a plus de valeur pour l’individu dans son entreprise actuelle que dans son alternative de second rang.



L’économiste Oliver Williamson a qualifié ces compétences, réseaux et liens d’amitié d’actifs propres à la relation ou propres à l’entreprise, car ils n’ont de valeur qu’aussi longtemps que le travailleur reste employé par une entreprise spécifique. Lorsque la relation se termine, leur valeur est perdue pour les deux parties. Voyez comme cela est différent des interactions sociales sur le marché. Bien que vous puissiez connaître le visage, ou même le nom de la personne à qui vous achetez, ou vendez quelque chose, la relation est typiquement temporaire, et connaître la personne en face n’a que peu de valeur.

Cette dimension sociale revêt une importance économique quand des changements économiques perturbent les interactions sociales.

Imaginez les conséquences qu’entraînerait une fermeture de l’épicerie située en bas de la rue sur vos habitudes de consommateur. Il vous faudrait trouver une nouvelle épicerie, et vous pourriez avoir besoin de quelques minutes pour prendre de nouveau vos marques dans les différents rayonnages.

Maintenant, pensez aux conséquences de la fermeture de votre entreprise demain. Vous perdriez votre réseau de collègues, certaines amitiés tissées au travail, et les compétences sociales et techniques propres à votre entreprise deviendraient inutiles. Vous pourriez être contraint(e) de déménager dans une autre ville, vos enfants devraient changer d’école, et ils perdraient aussi leurs amis.

Les individus composant l’entreprise – propriétaires, dirigeants et employés – sont donc unis dans leur intérêt commun à ce que l’entreprise réussisse, car tous souffriraient si l’entreprise venait à fermer. Cependant, ils ont des intérêts divergents quant à la manière de distribuer les profits venant du succès de l’entreprise (salaires des employés, salaires des dirigeants et profits des propriétaires), et peuvent être en désaccord pour d’autres décisions, comme les conditions de travail, les bonus des dirigeants et la désignation des personnes habilitées à prendre les décisions clés – comme celle portant sur le lieu où Apple devrait assembler les iPhone (par exemple, en Chine ou aux États-Unis).


  Exercice 6.1 La structure d’une organisation

  Dans la Figure 6.1, nous avons représenté les acteurs et la structure de décision d’une entreprise classique.

  
    	Comparez les acteurs et la structure de décision de trois organisations, Google, Wikipedia et une ferme familiale avec ceux présentés dans la figure.

    	Dessinez une structure organisationnelle sur le modèle de la Figure 6.1 pour représenter chacune de ces entités.

  




  Question 6.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Un contrat de travail transfère la propriété de l’employé, de l’employé à l’employeur.

    	Le bureau où l’employé travaille est un actif propre à la relation, car l’employé ne peut pas l’utiliser après avoir quitté l’entreprise.

    	Dans un contrat de travail, l’une des parties au contrat a le pouvoir d’émettre des ordres que l’autre partie devra exécuter, mais ce pouvoir est absent d’un contrat de vente.

    	Une entreprise est une structure qui implique la décentralisation du pouvoir vers les employés.

  

  
    	Cela serait de l’esclavage. Un contrat de travail donne à l’entreprise l’autorité de diriger les activités de l’employé pendant des horaires spécifiques.

    	Le bureau n’est pas un actif propre à la relation, car quand la relation employeur-employée prend fin, un autre employé peut l’utiliser, de telle sorte qu’il a toujours de la valeur pour l’entreprise.

    	Un contrat de travail donne à l’employeur l’autorité de diriger les activités de l’employé, alors qu’un contrat de vente transfère les droits de propriété et n’engage pas les parties pour des actions futures.

    	Les entreprises représentent une concentration de pouvoir économique entre les mains des propriétaires et des dirigeants.

  



6.2 L’argent des autres : la séparation de la propriété et du contrôle

Les profits de l’entreprise reviennent légalement à ceux qui possèdent les actifs de l’entreprise, comme les biens d’équipement. Les propriétaires dirigent les autres acteurs de l’entreprise afin que leurs actions contribuent à générer des profits, qui accroissent à leur tour la valeur des capitaux de l’entreprise et donc la richesse des propriétaires.


	créancier résiduel
	La personne qui reçoit le revenu net d’une entreprise ou d’un autre projet après le paiement de tous les coûts contractuels (par exemple, le coût d’employer des salariés ou de payer des taxes).



Les propriétaires détiennent tout ce qui reste après que les recettes (issues de la vente des produits) ont été utilisées pour payer les salariés, les dirigeants, les fournisseurs, les créanciers et les impôts. Le profit est le résidu : c’est-à-dire ce qui reste des recettes après ces paiements. Les propriétaires le réclament, c’est pour cela qu’on les appelle les créanciers résiduels. Les dirigeants (à moins qu’ils soient également propriétaires) ne sont pas des créanciers résiduels, et les salariés non plus.

Cette répartition des recettes a une implication importante. Si les dirigeants ou les employés font bien leur travail et augmentent ainsi les recettes de l’entreprise, cela bénéficiera aux propriétaires, mais pas aux dirigeants et salariés (à moins qu’ils reçoivent une promotion, un bonus ou une augmentation de salaire). C’est une des raisons pour lesquelles nous considérons l’entreprise comme un espace au sein duquel tous les acteurs n’ont pas les mêmes intérêts.

Dans les petites entreprises, les propriétaires sont souvent également les dirigeants, responsables des décisions opérationnelles et stratégiques. Prenons l’exemple d’un restaurant détenu par un unique propriétaire : il décide du menu, des heures de service, des stratégies marketing, du choix des fournisseurs, du nombre d’employés et de leur salaire. Dans la plupart des cas, le propriétaire essayera de maximiser les profits de l’entreprise en fournissant le type de nourriture et d’ambiance que les clients apprécient, à des prix compétitifs. Contrairement à Apple, le propriétaire ne peut pas sous-traiter la plonge ou le service dans des endroits où les salaires sont moins élevés.


	action
	Une partie des actifs d’une entreprise qui peut être échangée. Cela donne à l’actionnaire le droit de recevoir une part des profits de l’entreprise et de bénéficier d’une hausse de la valeur des actifs de l’entreprise. Connu également sous le terme : action ordinaire.



Les grandes sociétés ont généralement de nombreux propriétaires. La plupart ne jouent aucun rôle dans la gestion de l’entreprise. Les propriétaires de l’entreprise sont des individus et des institutions, comme les fonds de pension, qui détiennent les actions émises par l’entreprise. En émettant des actions auprès du grand public, une entreprise peut mobiliser du capital pour financer sa croissance, laissant les décisions stratégiques et opérationnelles à un groupe relativement restreint de dirigeants spécialisés.

Ces décisions incluent la nature, le lieu et les moyens de production, ainsi que le niveau des salaires à verser aux employés et dirigeants. Les plus hauts dirigeants d’une entreprise décident également de la part des profits distribuée aux actionnaires sous forme de dividendes et de la part non distribuée consacrée au financement de la croissance de l’entreprise. Bien sûr, les propriétaires bénéficient de la croissance de l’entreprise, car la valeur des actions qu’ils détiennent augmente avec sa croissance.


	séparation de la propriété et du contrôle
	La caractéristique de certaines entreprises au sein desquelles les dirigeants forment un groupe distinct des propriétaires.



Lorsque des dirigeants décident de l’utilisation des fonds apportés par d’autres personnes (les propriétaires), on parle de séparation de la propriété et du contrôle.

Cette séparation de la propriété et du contrôle peut provoquer un conflit entre les intérêts en présence.

Les décisions des dirigeants ont des incidences sur les profits et donc sur les revenus des propriétaires. Cependant, il n’est pas toujours dans l’intérêt des dirigeants de chercher à maximiser les profits. Il peut leur arriver de prendre des décisions qui les avantagent, au détriment des propriétaires. Les dirigeants peuvent par exemple chercher à dépenser autant que possible avec leur carte de crédit professionnelle, ou bien chercher à accroître leur pouvoir et leur prestige en essayant de bâtir un empire industriel, même si cela va à l’encontre des intérêts des actionnaires.

Même un propriétaire dirigeant lui-même son entreprise n’est pas obligé de maximiser ses profits. Le propriétaire d’un restaurant peut choisir les menus en fonction de ses goûts ou recruter des amis pour le service. Mais, contrairement aux dirigeants, si cela se traduit par une diminution des profits, c’est lui qui en supporte le coût.

Au 18e siècle, Adam Smith avait observé la tendance des hauts dirigeants à servir leurs propres intérêts plutôt que ceux des actionnaires. Voici ce qu’il disait des dirigeants de ce que l’on désignait alors sous le terme de sociétés par actions :


  « [E]n étant les gestionnaires de l’argent d’autrui plutôt que de leur propre argent, on ne peut guère s’attendre à ce qu’ils le surveillent avec la même vigilance anxieuse que les associés d’une [entreprise dirigée par ses propriétaires] le font s’agissant de leur propre argent  […] Ainsi, la négligence et la profusion vont, plus ou moins, toujours prévaloir dans la gestion des affaires d’une telle société. » (La Richesse des Nations, 1776)




	passager clandestin
	Comportement qui consiste à bénéficier des contributions d’autrui à un projet coopératif sans y contribuer soi-même.



Smith n’avait pas vu nos entreprises modernes, mais il avait compris les problèmes engendrés par la séparation de la propriété et du contrôle. Les propriétaires peuvent inciter les dirigeants à servir leurs intérêts de deux façons. Ils peuvent rédiger les contrats de façon que la rémunération des dirigeants dépende de la performance du cours de l’action de l’entreprise. Par ailleurs, le conseil d’administration, qui représente les actionnaires de l’entreprise et qui est généralement composé des propriétaires détenant une part substantielle de l’entreprise (comme le représentant d’un fonds de pension), peut surveiller les performances des dirigeants. Le conseil d’administration a le pouvoir d’évincer ces derniers, et les actionnaires ont le droit de remplacer les membres du conseil d’administration. Les propriétaires des grandes entreprises avec de nombreux actionnaires exercent rarement leurs droits, notamment car les actionnaires forment un groupe très hétérogène, difficile à coordonner pour la prise de décision. Cependant, il arrive que ce problème de passager clandestin soit surmonté, et qu’un actionnaire ayant beaucoup de parts dans une entreprise organise une révolte d’actionnaires dans le but de changer ou d’influencer les instances dirigeantes.

Lorsque nous modélisons l’entreprise comme un acteur, nous faisons souvent l’hypothèse qu’elle maximise ses profits. C’est une simplification, mais qui est raisonnable dans de nombreux cas.


  	Les propriétaires ont un intérêt fort dans la maximisation des profits : cela constitue la source de leur richesse.

  	La concurrence sur les marchés pénalise, voire évince les entreprises qui ne génèrent pas de profits substantiels pour leurs propriétaires : nous avons abordé ce mécanisme dans les Unités 1 et 2 dans le contexte de la révolution technologique permanente, et il s’applique en fait à tous les aspects des décisions des entreprises.




  Question 6.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle des propositions suivantes sur la séparation de la propriété et du contrôle est correcte ?

  
    	Lorsque la propriété et le contrôle d’une entreprise sont séparés, les dirigeants deviennent créanciers résiduels.

    	Les dirigeants travaillent toujours pour maximiser le profit de l’entreprise.

    	Une manière de traiter le problème associé à la séparation de la propriété et du contrôle est d’offrir aux dirigeants un salaire qui dépend des performances du cours de l’action de l’entreprise.

    	Lorsqu’une entreprise est la propriété d’un grand nombre d’individus, leur supervision des performances des dirigeants est efficace.

  

  
    	Les propriétaires (actionnaires) sont les créanciers résiduels.

    	Les dirigeants peuvent choisir d’agir d’une manière qui leur est bénéfique, aux dépens des propriétaires.

    	Rémunérer selon la performance est une méthode répandue pour inciter les dirigeants à maximiser la valeur de l’entreprise.

    	Lorsqu’il y a de nombreux propriétaires, il n’y a pas seulement un problème de coordination, mais aussi un problème de passager clandestin : chaque propriétaire compte sur les autres pour supporter le coût de surveiller les dirigeants (et au final, personne ne le fait).

  



6.3 Le travail des autres

L’entreprise ne fait pas que gérer, selon l’expression d’Adam Smith, « l’argent des autres ». Ceux qui prennent les décisions au sein de l’entreprise décident également de l’utilisation faite du travail des autres : les efforts de leurs employés. Les gens décident de s’engager dans une entreprise car cela leur procure plus d’avantages que de ne pas y travailler. Comme dans toutes les interactions économiques volontaires, il existe des gains mutuels. Mais, de la même façon que des conflits surviennent entre les propriétaires et les dirigeants, il y aura généralement des divergences entre les propriétaires et les dirigeants, d’un côté, et les employés, de l’autre. Ces conflits vont notamment porter sur l’utilisation que l’entreprise fait de la force, de la créativité, et des autres compétences de ses employés.

Les profits d’une entreprise (avant imposition) dépendent de trois choses :


  	les coûts d’acquisition des facteurs de production nécessaires au processus de production ;

  	la production (la quantité produite par ces facteurs de production) ;

  	les recettes issues de la vente de biens ou services.



Nous nous concentrons ici sur la manière dont les entreprises tentent de minimiser le coût d’acquisition du travail nécessaire à la production des biens et services qu’elles vendent. Dans l’Unité 2, nous avons vu comment une entreprise peut accroître sa production sans augmenter ses coûts en adoptant une nouvelle technologie. Dans l’Unité 7, nous étudierons ses décisions de vente.

Le recrutement d’employés est d’une autre nature que l’achat de biens ou de services. Lorsque l’on achète une chemise ou que l’on paye quelqu’un pour tondre son gazon, ce que l’on obtient en échange du paiement est clairement défini. Si le bien ou le service n’est pas fourni, on ne paie pas, et si l’on a déjà payé, il est possible d’aller devant la justice pour obtenir remboursement.

Mais une entreprise ne peut pas rédiger un contrat de travail exécutoire spécifiant les tâches exactes que les employés devront réaliser pour être payés. Cela tient à trois raisons :


  	lorsqu’une entreprise rédige un contrat pour embaucher un travailleur, elle ne peut pas connaître exactement les tâches qu’elle va lui demander, car cela sera déterminé par des événements futurs nécessairement imprévus ;

  	il serait irréalisable ou trop coûteux pour l’entreprise de mesurer le niveau d’effort exact de chaque travailleur à son poste ;

  	même si l’entreprise arrivait à disposer de ces informations, cela ne pourrait pas constituer la base d’un contrat exécutoire.



Pour comprendre le dernier point, prenons l’exemple d’un propriétaire de restaurant qui souhaiterait que son personnel serve les clients de façon agréable. Il serait difficile pour un tribunal de décider si le propriétaire peut effectuer une retenue sur salaire parce qu’un serveur n’a pas assez souri.


	contrat incomplet
	Un contrat qui ne spécifie pas, de façon exécutoire, chaque aspect de l’échange qui a une incidence sur les intérêts des deux parties à l’échange (et des autres).



Un contrat de travail omet nécessairement des éléments qui importent aux employés et au propriétaire : savoir si le travailleur fournira l’effort attendu, et combien de temps il restera dans l’entreprise. L’incomplétude des contrats explique en partie le fait que les entreprises n’adoptent généralement pas la stratégie de proposer le salaire le plus bas possible qui permettrait de minimiser le coût d’acquisition du travail nécessaire à la production.


  Exercice 6.2 Contrats incomplets

  Pensez à deux ou trois professions qui vous sont familières, peut-être un enseignant, un vendeur, un infirmier ou un policier.

  Dans chaque cas, expliquez pourquoi le contrat de travail est nécessairement incomplet. Quels sont les aspects importants de l’emploi de chacun – les choses que l’employeur voudrait voir son employé faire ou ne pas faire – qui ne peuvent pas être couverts dans le contrat ou, s’ils le sont, ne sont pas exécutoires ?




  Les grands économistes Karl Marx

  [image: John Mayall, public domain, via Wikimedia Commons]
Adam Smith, qui écrivait à la naissance du capitalisme au 18e siècle, en devint le plus célèbre défenseur. Karl Marx (1818–1883), qui observa la progression du capitalisme dans les villes industrielles d’Angleterre, en fut son plus célèbre opposant.

  Né en Prusse (qui fait aujourd’hui partie de l’Allemagne), il a fréquenta l’école secondaire classique locale, qui fut célébrée pour sa philosophie de libéralisme éclairé. En 1842, il devient rédacteur et éditeur de la Gazette rhénane, un journal de gauche qui fut par la suite interdit par le gouvernement. Il déménagea ensuite à Paris et rencontra Friedrich Engels, avec lequel il a collaboré pour écrire le Manifeste du Parti communiste (1848). Installé à Londres en 1849 avec sa femme Jenny, le couple vit d’abord dans la pauvreté. Marx travaille alors pour le New York Tribune, où il écrit des articles traitant des événements politiques en Europe.

  Pour Marx, le capitalisme n’est qu’une énième étape dans la succession de modes de production que les Hommes ont connu depuis la Préhistoire. Il observe que les inégalités ne sont pas propres au capitalisme – c’était déjà une composante de l’esclavage, du féodalisme et de la plupart des autres modes de production économique – et se rend compte également que le capitalisme génère des mutations permanentes et une croissance de la production.6

  Marx fut le premier économiste à comprendre pourquoi l’économie capitaliste fut la période la plus dynamique de l’histoire humaine. Il remarqua que les changements permanents résultent des stratégies développées par les capitalistes pour survivre : introduction de nouvelles technologies et de nouveaux produits, réduction des coûts et réinvestissement des profits dans des entreprises en expansion permanente.

  D’après lui, ces changements permanents provoquent inévitablement des conflits entre les employeurs et les travailleurs. L’achat et la vente de biens sur un marché apparaissent comme des transactions d’égal à égal : aucun n’étant en position d’imposer à l’autre d’acheter ou de vendre. Sur le marché du travail, sur lequel les propriétaires du capital sont les acheteurs et les travailleurs les vendeurs, l’apparence de liberté et d’égalité n’est, pour Marx, qu’une illusion.

  Les employeurs n’achètent pas le travail de l’employé, car il ne peut pas être acheté, comme nous l’avons vu dans cette unité. En revanche, le salaire permet à l’employeur de louer le travailleur et de lui donner des ordres au sein de l’entreprise. Les travailleurs ne sont pas enclins à désobéir, car ils peuvent perdre leur travail et rejoindre, selon l’expression utilisée par Marx dans Le Capital (1867), « l’armée de réserve » des chômeurs. Marx pensait que le pouvoir exercé par les employeurs sur les travailleurs était un défaut majeur du capitalisme.7

  
    Le Capital est un ouvrage long couvrant de nombreux sujets, mais vous pouvez utiliser cet outil de recherche pour trouver les passages qui vous intéressent.

  

  Marx a également eu une influence remarquable en histoire, en science politique et en sociologie. Il pensait que l’histoire était déterminée par l’interaction entre la rareté, le progrès technologique et les institutions économiques. Il croyait aussi que les conflits politiques prenaient leur source dans des conflits relatifs à la distribution des revenus et à l’organisation des institutions économiques. Selon lui, le capitalisme, en organisant la production et l’allocation sur des marchés anonymes, créait des individus atomisés plutôt que des communautés intégrées.

  Récemment, les économistes sont revenus sur les thèmes traités par Marx afin d’expliquer les crises économiques actuelles. On retrouve parmi ces sujets : l’entreprise comme espace de conflits et d’exercice du pouvoir (traité dans cette Unité), le rôle du progrès technologique (Unités 1 et 2) et les problèmes créés par les inégalités (Unité 19).




	rémunération à la pièce
	Un type d’emploi où l’employé est payé une somme fixe pour chaque unité produite.



Pourquoi les entreprises ne peuvent-elles pas simplement payer les travailleurs en fonction de leur productivité ? Par exemple, une usine textile pourrait payer ses travailleurs 2 $ pour chaque vêtement cousu. Ce mode de rémunération, appelé rémunération à la pièce, se veut incitatif : les employés sont mieux payés s’ils produisent plus de vêtements.

À la fin du 19e siècle, la rémunération à la pièce concernait plus de la moitié des travailleurs des manufactures américaines, mais ce n’est plus du tout le cas dans les économies modernes. Au début du 21e siècle, moins de 5 % des travailleurs des industries manufacturières aux États-Unis sont rémunérés à la pièce, et ce chiffre est encore plus faible hors du secteur manufacturier.8

De nos jours, pourquoi la plupart des entreprises n’utilisent-elles pas cette méthode simple pour inciter leurs salariés à un effort élevé ?


  	Il est très difficile de mesurer la quantité produite par un salarié dans une économie moderne basée sur les services et la connaissance (pensez à un employé de bureau, ou à quelqu’un proposant des services à domicile pour personnes âgées).

  	Les employés travaillent rarement seuls, donc mesurer la contribution individuelle n’est pas chose facile (pensez à une équipe travaillant sur une campagne publicitaire au sein d’une entreprise de marketing, ou au personnel de cuisine d’un restaurant).



Si la rémunération à la pièce n’est pas envisageable, quelle autre méthode pourrait motiver les travailleurs à produire un niveau d’effort élevé ? Comment une entreprise peut-elle inciter les travailleurs à être performants même avec un salaire horaire fixe, ne dépendant pas de la quantité produite ? De même que les propriétaires de l’entreprise protègent leurs intérêts en faisant dépendre la rémunération des dirigeants de la valeur de l’action de l’entreprise, les dirigeants mettent en place des incitations pour que leurs salariés soient efficaces.


  Question 6.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les propositions suivantes, quelles sont les raisons pour lesquelles les contrats de travail sont incomplets ?

  
    	Une entreprise ne peut pas rédiger un contrat empêchant un employé de partir.

    	Une entreprise ne peut pas spécifier chaque éventualité dans un contrat.

    	Une entreprise n’est pas capable d’observer précisément si un employé remplit son contrat.

    	Le contrat n’est pas terminé.

  

  
    	Un employé quittant l’entreprise peut être coûteux pour cette dernière, mais c’est le droit de l’employé.

    	Puisque l’entreprise ne peut pas savoir à l’avance toutes les tâches qu’elle assignera à un employé, le contrat est nécessairement incomplet.

    	Puisque l’effort ou la qualité du travail d’un individu ne peut pas être vérifié et mesuré parfaitement, cela ne peut pas être spécifié dans un contrat.

    	Les contrats de travail sont généralement de long terme. Un contrat incomplet n’est pas un contrat qui n’est pas terminé, mais un contrat qui ne spécifie pas complètement tous les aspects importants de la relation entre les parties.
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6.4 Rentes d’emploi

De nombreuses raisons peuvent expliquer que les individus s’impliquent dans leur travail. Pour beaucoup, le sens du travail bien fait est une récompense en soi ; faire autrement irait à l’encontre de leur éthique de travail. Même pour ceux qui ne sont pas intrinsèquement motivés à travailler bien et beaucoup, un sentiment de responsabilité vis-à-vis des collègues ou vis-à-vis de l’employeur peut constituer une motivation importante.

Pour d’autres, travailler dur est simplement une façon de montrer sa gratitude à un employeur qui fournit de bonnes conditions de travail. Dans d’autres cas encore, l’entreprise est capable de mesurer facilement la production effective de certaines équipes – dans une compagnie aérienne par exemple, le pourcentage de départs à l’heure – et peut accorder un bonus au groupe qui sera ensuite partagé entre ses membres.

Il existe cependant une autre raison permettant d’expliquer l’implication des personnes dans leur travail : la peur de perdre leur emploi, ou de rater une opportunité de promotion à un poste mieux rémunéré et mieux protégé.

Les lois et les pratiques concernant les licenciements pour motif valable (c’est-à-dire un licenciement en raison d’une qualité de travail trop faible ou inadéquate, et non en raison d’une demande insuffisante pour les produits de l’entreprise) varient entre pays. Dans certains pays, les propriétaires de l’entreprise ont le droit de licencier un employé à n’importe quel moment, tandis que dans d’autres, le licenciement est difficile et coûteux. Mais même lorsque les licenciements pour motif valable sont très encadrés, les employés ont des raisons de craindre les conséquences de ne pas travailler à la hauteur des attentes de l’employeur. Un tel travailleur, par exemple, pourrait être dans l’impossibilité d’atteindre une position dans l’entreprise lui permettant de ne pas craindre un licenciement lorsqu’une insuffisance de la demande pour la production de l’entreprise causera une vague de licenciements.

Est-ce que la possibilité de perdre leur travail importe aux employés ?


	rente d’emploi
	La rente économique qu’un travailleur reçoit quand la valeur nette de son emploi excède la valeur nette de son alternative de second rang (c’est-à-dire, être au chômage). Connu également sous le terme : coût de la perte d’emploi.



Si les entreprises payaient les salariés au salaire le plus faible possible pour qu’ils acceptent de travailler, la réponse serait non. Un tel salaire rendrait en effet les travailleurs indifférents entre rester en poste et le perdre. Mais en pratique, conserver leur emploi importe beaucoup aux travailleurs. Il y a une différence entre la valeur d’un emploi (prenant en compte tous les coûts et bénéfices que cela implique) et la valeur de la meilleure option suivante – qui est d’être au chômage et de devoir chercher un nouvel emploi. En d’autres termes, il existe une rente d’emploi.

Les rentes d’emploi peuvent bénéficier aux propriétaires et aux dirigeants de deux manières :


  	l’employé est plus susceptible de rester dans l’entreprise : s’il devait partir, l’entreprise devrait supporter les coûts associés au recrutement et à la formation de quelqu’un d’autre ;

  	elles peuvent menacer le travailleur de licenciement : les propriétaires et les dirigeants exercent du pouvoir sur leurs employés car les employés ont quelque chose à perdre. La menace peut être implicite ou explicite, mais elle améliorera la performance de l’employé.



Notons qu’il est possible de recourir au même raisonnement à propos du recrutement des dirigeants par les propriétaires de l’entreprise. Si les propriétaires ont du pouvoir sur les dirigeants, c’est principalement parce qu’ils peuvent les licencier et éliminer leurs rentes d’emploi liées à leur fonction d’encadrement.


  Comment les économistes apprennent des données Les dirigeants exercent le pouvoir

  Ces exemples illustrent l’effet du pouvoir exercé par les dirigeants et les propriétaires.

  
    	Les économistes du travail Alan Krueger et Alexandre Mas ont levé le mystère derrière la dégradation de la qualité des pneus Bridgestone (Firestone), qui ont mis en danger les automobilistes et réduit les profits.9

    	Barbara Ehrenreich a travaillé, sous couverture, au salaire minimum dans des motels et restaurants pour observer les conditions de vie des personnes pauvres aux États-Unis.10

    	Polly Toynbee, une journaliste britannique, avait précédemment fait pareil au Royaume-Uni en 2003, en travaillant comme employée d’un centre d’appels et d’une maison de santé.11

    	Harry Braverman raconte l’histoire de ce qu’il appelle le processus de « déqualification », et montre comment le nivellement vers le bas des emplois participe d’une stratégie de maximisation des profits pour les employeurs.12

  




  Quand les économistes sont d’accord Coase et Marx à propos de l’entreprise et ses employés

  L’écrivain George Bernard Shaw (1856–1950) s’amusait du fait que « si l’on mettait tous les économistes bout à bout, ils seraient incapables de tirer une conclusion ».

  C’est amusant, mais pas entièrement vrai.

  Par exemple, les deux économistes majeurs du début du 19e siècle, Ricardo et Malthus, étaient des adversaires politiques. Ricardo prenait souvent le parti des entrepreneurs, par exemple en militant pour une libéralisation des importations de céréales en Grande-Bretagne afin d’abaisser les prix de la nourriture et permettre ainsi de réduire les salaires. Malthus s’y opposait et approuva les Corn Laws (lois sur le blé) qui restreignaient les importations de grains, une position approuvée par la noblesse terrienne. Pourtant, les deux économistes ont développé chacun de leur côté la même théorie de la rente foncière, toujours utilisée aujourd’hui.

  De façon encore plus frappante, deux économistes ayant vécu à des siècles différents et aux orientations politiques opposées ont abouti à des analyses similaires de l’entreprise et ses employés.

  Au 19e siècle, Marx compara la manière dont les acheteurs et les vendeurs interagissent volontairement sur un marché, d’une part, et le mode d’organisation hiérarchisé de l’entreprise, d’autre part. Dans l’entreprise, les employeurs donnent des ordres aux travailleurs et ces derniers les exécutent. Il définissait le marché comme « le jardin d’Éden des droits naturels de l’homme », mais critiquait l’entreprise « qui exploite autant que possible la force de travail ».

  Lorsque Ronald Coase décéda en 2013, il fut qualifié par le magazine Forbes de « plus grand parmi les nombreux grands économistes de l’université de Chicago ». La devise de Forbes est : « L’outil capitaliste ». Quant à l’université de Chicago, elle est réputée pour être le centre de la pensée économique libérale.

  Pourtant, tout comme Marx, Coase mettait l’accent sur le rôle central de l’autorité dans les relations contractuelles de l’entreprise :

  
    « Prenez note de la nature du contrat selon lequel un [travailleur] intègre une entreprise… et accepte, contre une certaine rémunération, d’obéir aux directives de l’entrepreneur » (The nature of the firm, 1937).

  

  Il faut se rappeler que Coase a également défini l’entreprise par sa structure politique : « Si un travailleur se déplace du service Y vers le service X, ce n’est pas à cause d’un changement de prix relatif, mais parce qu’on lui ordonne de le faire. » Coase cherchait à comprendre l’existence même des entreprises, citant son contemporain D. H. Robertson qui les avait décrites comme des « îlots de pouvoir conscient dans un océan de coopération inconsciente ».

  Marx et Coase ont tous deux fondé leur analyse sur une observation empirique minutieuse et ont abouti à une compréhension similaire du fonctionnement hiérarchisé de l’entreprise. En revanche, ils n’étaient pas d’accord sur les conséquences de leurs observations : Coase pensait que la hiérarchie au sein de l’entreprise était un moyen de faire des affaires à moindre coût. Pour Marx, l’autorité coercitive du patron sur le travailleur limitait la liberté des employés. Au final, comme Malthus et Ricardo, Coase et Marx ont, malgré leurs désaccords, permis à la pensée économique d’avancer grâce à une idée commune.



Mesurer le coût de la perte d’emploi

Il faut retenir qu’une rente mesure la valeur d’une situation (votre emploi actuel, par exemple) par rapport à ce que vous obtiendriez si la situation actuelle n’était plus possible.

Pour calculer la rente d’emploi – ou, en d’autres termes, le coût de la perte d’emploi –, il faut faire la somme de tous les coûts et bénéfices associés au fait de travailler par rapport à une situation de chômage et de recherche d’un autre emploi.

Il existe des coûts associés au travail, comme :


  	la désutilité du travail : c’est-à-dire être obligé de passer du temps à faire des choses que l’on préférerait ne pas faire ;

  	les coûts du trajet pour se rendre chaque jour au travail.



Cependant, il y a aussi de nombreux bénéfices, qui seraient perdus en cas de licenciement :


  	le salaire : il peut être partiellement compensé par les bénéfices d’une assurance chômage ou, dans les pays plus pauvres, par la possibilité de travailler à des conditions moins avantageuses à son compte ou au sein de l’exploitation familiale ;

  	les actifs propres à l’entreprise : ils incluent notamment les collègues devenus amis et peut-être la proximité du domicile et du lieu de travail ;

  	l’assurance de santé : dans certains pays, la couverture santé est payée par l’employeur ;

  	le statut social d’être employé : dans l’Unité 13, nous verrons que la stigmatisation associée au fait d’être chômeur revient à un coût financier très important pour la plupart des individus.




  Comment les économistes apprennent des données Quelle est l’ampleur des rentes d’emploi ?

  Même en laissant de côté les coûts psychologiques et sociaux de la perte d’emploi, très importants mais complexes à mesurer, les autres coûts de la perte d’emploi (la taille des rentes d’emploi) s’avèrent difficiles à estimer.

  
	expérience naturelle
	Une étude empirique qui exploite des groupes de comparaison advenus naturellement et où les chercheurs n’ont pas la capacité d’assigner des participants à des groupes de traitement et de contrôle, comme c’est le cas dans les expérimentations conventionnelles. Parfois, des différences de législations, de politiques publiques, de climats et d’autres évènements peuvent offrir l’opportunité d’analyser les populations comme si elles avaient fait partie d’une expérience. La validité de telles études repose sur le postulat que l’allocation des sujets aux groupes de contrôle et de traitement produits naturellement peut être considérée comme aléatoire.



  Est-il possible de comparer la situation économique des travailleurs ayant actuellement un emploi avec la situation économique de ceux qui n’en ont pas ? Non, car les chômeurs se distinguent des autres par des capacités et des compétences différentes. Ainsi, des chômeurs retrouvant un emploi seraient probablement moins bien payés (en moyenne) que ceux en activité.

  Quand une entreprise fait faillite ou licencie massivement, elle constitue une expérience naturelle précieuse pour les économistes. Il est possible de comparer les gains des travailleurs avant et après ces licenciements importants. Quand une usine ferme parce que la maison-mère décide de relocaliser sa production dans une autre partie du monde par exemple, quasiment tous les travailleurs sont mis à pied, et pas seulement ceux qui étaient le plus susceptibles de perdre leur emploi en raison d’une qualité de travail insatisfaisante.13 14

  Louis Jacobson, Robert Lalonde et Daniel Sullivan se sont appuyés sur une expérience naturelle de la sorte pour estimer le coût de la perte d’un emploi. Ils se sont penchés sur le sort de travailleurs expérimentés (qui n’avaient pas été embauchés récemment) travaillant à temps plein avant de faire l’objet d’un plan de licenciement massif en 1982 dans l’État américain de Pennsylvanie. En dollars de 2014, ces travailleurs gagnaient en moyenne 50 000 $ par an en 1979. Ceux qui ont réussi à trouver un autre emploi moins de trois mois après leur licenciement ont consenti à une baisse de salaire, et gagnaient en moyenne seulement 35 000 $ par an. Le licenciement leur a coûté une perte de revenus à hauteur de 15 000 $.15

  Quatre ans plus tard, ils gagnaient toujours 13 300 $ de moins que des travailleurs similaires, recevant initialement le même salaire mais n’ayant pas été licenciés. Ainsi, en cinq ans, ils avaient perdu l’équivalent d’une année de leur ancien salaire à la suite de leur licenciement.

  Beaucoup d’entre eux, bien sûr, n’ont pas retrouvé d’emploi du tout. Ils ont subi des coûts encore plus importants.

  L’année 1982 ne fut pas une année propice à la recherche d’emploi en Pennsylvanie. Toutefois, d’autres études (dans l’État du Connecticut entre 1993 et 2004, par exemple) semblent indiquer que, même dans des périodes plus favorables, les rentes pour les salariés restent suffisamment importantes pour que les travailleurs craignent de les perdre.




  Question 6.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les situations d’emploi suivantes, lesquelles seront caractérisées par une rente d’emploi élevée, ceteris paribus ?

  
    	Dans un emploi offrant de nombreux bénéfices, comme un logement et une assurance maladie.

    	Lors d’un boom économique, quand le ratio des demandeurs d’emploi sur le nombre d’emplois vacants est faible.

    	Lorsque le travailleur est payé un salaire élevé parce qu’il est un comptable qualifié et qu’il y a une pénurie de compétences en comptabilité.

    	Lorsque le travailleur est payé un salaire élevé car les clients de l’entreprise le connaissent et lui font confiance.

  

  
    	Si le travailleur perd son emploi, tous ces bénéfices seront perdus, de telle sorte que la rente économique de l’emploi est élevée.

    	Le coût d’une perte d’emploi est faible, car il sera facile de trouver un autre emploi. La rente économique est donc faible.

    	Un comptable qualifié sera capable de trouver facilement un autre emploi avec un salaire similaire, donc la rente économique est faible.

    	Ce travailleur est payé un salaire élevé car les actifs propres à l’entreprise seraient perdus s’il partait. Les autres entreprises payeraient un salaire plus faible (du moins au début), donc la rente économique est élevée.
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6.5 Déterminants de la rente d’emploi

Afin de construire un modèle illustrant la manière dont les rentes d’emploi peuvent être utilisées pour motiver les employés à travailler dur, nous prenons l’exemple de Maria, une employée gagnant 12 $ de l’heure dans un travail à temps plein (35 heures par semaine). Pour déterminer sa rente d’emploi, nous devons penser à la manière dont elle évalue deux aspects de son travail :


  	la rémunération qu’elle perçoit : c’est un aspect auquel elle porte de l’importance ;

  	l’effort qu’elle fournit : elle voudrait ne pas travailler plus que nécessaire.




	utilité
	Un indicateur numérique de la valeur qu’un individu confère à un résultat possible, de sorte qu’un résultat avec une valeur supérieure sera toujours choisi par rapport à un résultat présentant une valorisation inférieure, lorsque les deux sont disponibles.



En utilisant le concept d’utilité introduit à l’Unité 3, nous pouvons dire que l’utilité de Maria est augmentée par les biens et services qu’elle peut acheter avec son salaire, mais diminuée par les désagréments liés au fait d’aller au travail et de travailler dur toute la journée – la désutilité liée au travail.

Sa désutilité du travail dépend de la quantité d’efforts qu’elle met dans son travail. Supposez qu’elle passe la moitié de son temps de travail à véritablement travailler, et l’autre moitié à faire d’autres choses, comme aller sur Facebook. Nous représentons cela par un niveau d’effort de 0,5. Travailler dur coûte l’équivalent de 2 $ par heure à Maria. Pour calculer sa rente d’emploi, nous devons d’abord trouver son utilité nette lorsqu’elle travaille et gagne 12 $, et la comparer à son utilité lorsqu’elle est au chômage et ne gagne rien.



Il s’agit de sa rente d’emploi horaire. La rente totale d’emploi (ou le coût de la perte d’emploi) dépend de la durée pendant laquelle elle s’attend à rester au chômage. Nous allons supposer que si elle perd son travail, elle peut s’attendre à rester au chômage pendant 44 semaines avant de trouver un nouveau poste. L’analyse de la Figure 6.2 montre comment calculer la rente.





            [image: Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire de 12 $, dans une économie sans allocation chômage. ]



Figure 6.2 
Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire de 12 $, dans une économie sans allocation chômage.









            [image: Salaire de Maria : Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire de 12 $, dans une économie sans allocation chômage. ]



Salaire de Maria



Le salaire horaire de Maria, après impôts et autres déductions, est de 12 $. À partir de maintenant (période 0), elle continuera à gagner ce salaire si elle conserve son travail, comme indiqué par la ligne horizontale sur le haut du graphique.









            [image: Désutilité du travail : Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire de 12 $, dans une économie sans allocation chômage. ]



Désutilité du travail



Le niveau d’effort actuel de Maria est 0,5 : pendant la moitié du temps passé au travail, elle fait autre chose que travailler. L’effort qu’elle produit est équivalent à un coût pour elle de 2 $ par heure.









            [image: Bénéfice net de travailler : Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire de 12 $, dans une économie sans allocation chômage. ]



Bénéfice net de travailler



La différence entre son salaire et sa désutilité de l’effort correspond à la rente horaire qu’elle reçoit lorsqu’elle est employée.









            [image: Si Maria perd son emploi : Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire de 12 $, dans une économie sans allocation chômage. ]



Si Maria perd son emploi



Si Maria venait à perdre son emploi à la période 0, elle ne recevrait plus de salaires. Cette situation malheureuse perdurerait aussi longtemps qu’elle reste au chômage, comme indiqué par la ligne horizontale en bas du graphique.









            [image: Durée du chômage : Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire de 12 $, dans une économie sans allocation chômage. ]



Durée du chômage



Maria s’attend à rester au chômage 44 semaines, pendant lesquelles elle aurait travaillé 35 heures par semaine. C’est la durée pendant laquelle elle ne va pas recevoir de salaire (et ne va pas subir de désutilité liée au travail).









            [image: Maria trouve un emploi : Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire de 12 $, dans une économie sans allocation chômage. ]



Maria trouve un emploi



Maria s’attend à trouver un autre emploi, au même salaire, après 44 semaines.









            [image: Rente d’emploi de Maria : Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire de 12 $, dans une économie sans allocation chômage. ]



Rente d’emploi de Maria



L’aire colorée correspond au coût total de sa perte d’emploi associée à la période de chômage, c’est-à-dire à sa rente d’emploi.








Sa rente d’emploi totale correspond à sa rente d’emploi horaire multipliée par le nombre d’heures de travail qu’elle perdrait si son emploi prenait fin. Il s’agit de l’aire colorée sur la dernière image du graphique.




	allocation chômage
	Un transfert de l’État reçu par une personne au chômage. Connu également sous le terme : assurance chômage.



Les personnes qui perdent leur emploi peuvent généralement compter sur l’aide de leurs familles et amis pendant leur épisode de chômage. De plus, beaucoup d’économies sont organisées de façon que les chômeurs obtiennent des allocations chômage ou une autre aide financière de l’État. Dans les économies plus pauvres, les chômeurs peuvent obtenir un petit revenu en développant une activité indépendante informelle.


	salaire de réserve
	Ce qu’un employé pourrait obtenir comme salaire dans un autre emploi, ou via les allocations chômage ou tout autre type d’aide, s’il n’était pas employé dans son poste actuel.



Si Maria reçoit une allocation chômage (un revenu tiré de l’une des sources susmentionnées), cela compenserait partiellement le revenu salarial perdu. Supposons que, pendant que Maria est au chômage, elle reçoive une allocation équivalente à être payée 6 $ de l’heure pour une semaine de travail de 35 heures. Il s’agit de son salaire de réserve, qui est le salaire le plus bas qui l’inciterait à accepter un emploi dans lequel elle n’éprouve aucune désutilité de travail.

Dans la Figure 6.2, nous montrons la situation de Maria, qui travaille dur et qui subit une désutilité d’effort de 2 $ de l’heure au travail. Il n’y a pas d’assurance de chômage, donc son salaire de réserve est 0. Avec un salaire de 12 $, sa rente d’emploi est de 10 $ de l’heure. C’est ce qu’elle perdrait si elle perdait son emploi et se retrouvait au chômage.

Dans la Figure 6.3, nous ajoutons une assurance de chômage de 6 $. En travaillant aussi dur qu’avant et en subissant une désutilité d’effort de 2 $ de l’heure, sa rente d’emploi est maintenant le salaire de 12 $ moins la désutilité d’effort (2 $) moins le salaire de réserve (6 $), c’est-à-dire une rente de 4 $ de l’heure. Elle perdrait donc 4 $ de l’heure si elle perdait son emploi et se retrouvait au chômage.




            [image: Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire horaire de 12 $, dans une économie avec un système d’assurance chômage de 6 $ de durée illimitée ]



Figure 6.3 
Rente d’emploi de Maria pour un niveau d’effort donné et un salaire horaire de 12 $, dans une économie avec un système d’assurance chômage de 6 $ de durée illimitée.






Notre calcul de la rente d’emploi devrait prendre en compte le salaire de réserve :



En prenant en compte la durée du chômage, il apparaît que :



En général, les allocations chômage ne durent pas éternellement : la famille et les amis ne seront pas capables d’aider Maria pour toujours, et l’assurance chômage de l’État est souvent limitée dans le temps. Si l’éligibilité de Maria aux allocations chômage à hauteur de 6 $ l’heure durait uniquement 13 semaines, son salaire de réserve ne serait pas 6 $ – elle ne serait pas indifférente entre un travail payé 6 $ par heure et être au chômage. Sa rente d’emploi serait plus élevée, et son salaire de réserve plus faible, car le niveau moyen d’allocation auquel elle peut s’attendre pendant la période de chômage de 44 semaines serait beaucoup plus faible que 6 $.


  Exercice 6.3 Hypothèses du modèle

  Comme dans tous les modèles économiques, notre représentation simplifiée de la rente d’emploi de Maria omet délibérément certains aspects du problème qui peuvent pourtant s’avérer importants. Par exemple, nous avons supposé que :

  
    	Maria trouve un emploi avec un salaire équivalent après sa période de chômage ;

    	elle ne fait face à aucun coût psychologique ou social lié au fait d’être au chômage.

  

  Redessinez la Figure 6.2 pour montrer la manière dont la rente d’emploi serait modifiée si nous relâchions chacune de ces hypothèses. Supposez en particulier que :

  
    	Maria puisse seulement trouver un travail avec un salaire inférieur à 6 $ par heure après sa période de chômage ;

    	le fait d’être au chômage lui coûte psychologiquement 1 $ par heure. Quand elle est employée, elle gagne 2 $ par heure car la désutilité liée au travail a disparu. Ainsi, le gain net atteint 1 $.

  



Notre prochaine étape est l’étude des interactions sociales entre l’employeur (qui décide du salaire, connaissant la manière dont cela influence la rente d’emploi de Maria) et Maria, dont le choix du niveau d’effort à faire au travail est influencé par la rente.


  Question 6.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Maria gagne 12 $ par heure dans son emploi actuel et travaille 35 heures par semaine. Sa désutilité de l’effort est équivalente à un coût de 2 $ par heure de travail. Si elle perd son travail, elle recevra une allocation chômage équivalente à 6 $ par heure. De plus, être au chômage a des coûts psychologiques et sociaux équivalents à 1 $ par heure. Dans ce cas :

  
    	La rente d’emploi horaire est de 3 $.

    	Le salaire de réserve de Maria est de 6 $ par heure.

    	La rente d’emploi de Maria, si elle peut obtenir un autre emploi au même niveau de salaire après 44 semaines de chômage, est de 6 160 $.

    	La rente d’emploi de Maria, si elle peut seulement obtenir un emploi avec un salaire plus faible après 44 semaines de chômage, est supérieure à 7 700 $.

  

  
    	Rente d’emploi horaire = salaire – allocation chômage – désutilité de l’effort + désutilité du chômage = 12 – 6 – 2 + 1 = 5 $. Il s’agit du bénéfice net horaire à être employé plutôt qu’au chômage.

    	Salaire de réserve de Maria = allocation chômage – désutilité du chômage = 6 – 1 = 5 $. Il s’agit du salaire pour lequel Maria est tout juste prête à renoncer à l’allocation chômage pour se mettre à travailler (mais pas assez pour qu’elle fasse des efforts !).

    	Rente d’emploi de Maria = 5 $ (rente d’emploi horaire) x 35 heures par semaine x 44 semaines = 7 700 $.

    	Si elle pouvait obtenir un emploi au même salaire après 44 semaines, la rente d’emploi de Maria serait 5 $ (rente d’emploi horaire) x 35 heures par semaine x 44 semaines = 7 700 $. Si le nouveau travail avait un salaire plus faible, sa rente d’emploi pour son travail actuel serait supérieure à 7 700 $.
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6.6 Travail et salaires : le modèle du salaire d’efficience

Lorsque le coût de la perte d’emploi (la rente d’emploi) est important, les travailleurs sont prêts à travailler dur afin de réduire la probabilité de perdre leur emploi. En gardant constants les autres déterminants de la rente d’emploi, une entreprise peut augmenter le coût de la perte d’emploi, et donc l’effort réalisé par ses salariés, en augmentant les salaires.

Nous allons maintenant représenter cette interaction sociale au sein de l’entreprise par un jeu auquel participent les propriétaires (via leurs dirigeants) et les employés.

Rappelez-vous qu’un jeu est une description d’une interaction sociale, incluant :


  	une liste des joueurs ;

  	les stratégies qu’ils peuvent adopter ;

  	l’ordre dans lequel les joueurs choisissent leurs actions ;

  	l’information dont ils disposent au moment de jouer ;

  	les résultats de chaque joueur (leurs gains) pour toutes les stratégies disponibles.



Comme dans les autres modèles, nous ignorons certains aspects des interactions pour nous focaliser sur l’essentiel, selon le principe que parfois nous voyons plus en regardant moins.

Sur la scène de l’entreprise, la distribution des rôles concerne uniquement le propriétaire (l’employeur) et une seule employée, Maria. Le jeu est séquentiel (l’un des deux joueurs choisit en premier, comme dans le jeu de l’ultimatum vu dans la Section 10 de l’Unité 4) et est répété à chaque période de recrutement. Une partie se joue dans cet ordre :


  	l’employeur choisit un salaire : il s’appuie sur ce qu’il sait de la réaction de ses salariés comme Maria à des niveaux plus ou moins élevés de salaire. Il l’informe qu’il l’engage en échange de ce salaire aussi longtemps qu’elle fournit un travail satisfaisant ;

  	Maria choisit un niveau d’effort au travail : son choix intervient en réponse au salaire offert, en prenant en compte les coûts associés à la perte de son emploi si elle ne fait pas assez d’efforts.



Le gain pour l’employeur est le profit. Plus l’effort fourni par Maria est important, plus elle produit une quantité importante de biens et de services, et plus elle génère de profits. Le gain pour Maria est la valeur nette qu’elle accorde au salaire qu’elle reçoit, en prenant en compte l’effort qu’elle a réalisé.


	équilibre de Nash
	Un ensemble de stratégies, une par joueur dans le jeu, tel que la stratégie de chaque joueur est la meilleure réponse aux stratégies choisies par tous les autres.



Si Maria choisit son effort comme étant sa meilleure réponse possible à l’offre de l’employeur, et si l’employeur choisit le salaire qui maximise son profit étant donné la manière dont Maria réagit, leurs stratégies forment un équilibre de Nash.

En général, les employeurs engagent des personnes pour superviser leurs employés et installent des outils de contrôle, de façon à augmenter la probabilité que l’encadrement puisse, le cas échéant, découvrir si un employé ne travaille pas assez dur ou assez bien. Dans cet exemple, nous ignorerons ces coûts supplémentaires et nous supposerons simplement que l’employeur reçoit occasionnellement une information concernant le niveau d’effort et la qualité du travail d’un employé. Cela ne suffit pas pour rédiger un contrat fondé sur une rémunération à la tâche, mais cela permet tout de même de licencier quand un salarié ne donne pas satisfaction. Maria est consciente que ce risque s’éloigne si elle travaille en faisant suffisamment d’efforts.

Afin de décider quel salaire proposer, l’employeur a besoin de savoir comment l’effort au travail de l’employée changera avec des salaires élevés. C’est pourquoi nous allons étudier la décision de Maria en premier.

La meilleure réponse de l’employé

L’effort de Maria peut varier entre 0 et 1. Nous pouvons voir cela comme la fraction de chaque heure de travail qu’elle passe à travailler consciencieusement (le reste du temps, elle ne travaille pas). Un niveau d’effort de 0,5 indique qu’elle passe la moitié de sa journée de travail à des activités non liées au travail, comme aller sur Facebook, faire des achats en ligne ou juste regarder par la fenêtre.

Nous faisons l’hypothèse que le salaire de réserve de Maria est 6 $. Même si elle ne fait aucun effort (et ne subit donc aucune désutilité de l’effort, car elle passe sa journée sur Facebook et à rêver), un travail où elle serait payée 6 $ ne serait pas mieux pour elle que d’être au chômage. Elle serait donc indifférente entre conserver son travail et le perdre. Sa meilleure réponse à un salaire de 6 $ serait de ne faire aucun effort.

Que se passerait-il si elle gagnait un salaire plus élevé ?

Pour Maria, l’effort a un coût – la désutilité du travail – et un bénéfice : il augmente sa probabilité de rester employée et de conserver sa rente d’emploi. Dans le choix de son effort, elle doit trouver un équilibre entre les deux.

Un salaire plus élevé augmente la rente d’emploi et donc le bénéfice de l’effort. Ainsi, cela conduit Maria à choisir un niveau d’effort plus élevé. La meilleure réponse de Maria (l’effort qu’elle choisit) augmentera avec le niveau de salaire proposé par l’employeur.


	fonction de meilleure réponse d’un travailleur (au salaire)
	La quantité optimale de travail qu’un employé choisit de fournir pour chaque niveau de salaire offert par l’employeur.



La Figure 6.4 montre l’effort choisi par Maria pour chaque niveau de salaire, que l’on appelle courbe de meilleure réponse ou fonction de meilleure réponse. (Comme les fonctions de production de l’Unité 3, elle montre comment une variable, dans ce cas l’effort, dépend d’une autre, ici le salaire.)





            [image: Meilleure réponse de Maria au salaire. Le point J correspond à l’information de la Figure 6.3 (salaire = 12 $, effort = 0,5 et durée espérée de chômage si elle devait perdre son travail = 44 semaines). ]



Figure 6.4 
Meilleure réponse de Maria au salaire. Le point J correspond à l’information de la Figure 6.3 (salaire = 12 $, effort = 0,5 et durée espérée de chômage si elle devait perdre son travail = 44 semaines).









            [image: Effort par heure : L’effort par heure, mesuré sur l’axe des ordonnées, varie entre 0 et 1. ]



Effort par heure



L’effort par heure, mesuré sur l’axe des ordonnées, varie entre 0 et 1.









            [image: La relation entre effort et salaire : Si Maria est payée 6 $, elle ne soucie pas de perdre son emploi car son salaire de réserve est de 6 $. C’est pourquoi elle ne fait aucun effort pour un salaire de 6 $. Si elle est payée plus, elle fera plus d’efforts. ]



La relation entre effort et salaire



Si Maria est payée 6 $, elle ne soucie pas de perdre son emploi car son salaire de réserve est de 6 $. C’est pourquoi elle ne fait aucun effort pour un salaire de 6 $. Si elle est payée plus, elle fera plus d’efforts.









            [image: Meilleure réponse de la travailleuse : La courbe croissante indique l’effort fourni par Maria pour chaque valeur du salaire horaire sur l’axe des abscisses. ]



Meilleure réponse de la travailleuse



La courbe croissante indique l’effort fourni par Maria pour chaque valeur du salaire horaire sur l’axe des abscisses.









            [image: L’effet d’une augmentation de salaire lorsque l’effort est faible : Quand le salaire est faible, la courbe de meilleure réponse est pentue : une petite augmentation de salaire augmente l’effort de manière substantielle. ]



L’effet d’une augmentation de salaire lorsque l’effort est faible



Quand le salaire est faible, la courbe de meilleure réponse est pentue : une petite augmentation de salaire augmente l’effort de manière substantielle.









            [image: Rendements marginaux décroissants : Pour des niveaux de salaires élevés, en revanche, une augmentation de salaire a un effet plus faible sur le niveau d’effort. ]



Rendements marginaux décroissants



Pour des niveaux de salaires élevés, en revanche, une augmentation de salaire a un effet plus faible sur le niveau d’effort.









            [image: L’ensemble des possibles de l’employeur : La courbe de meilleure réponse est la frontière de l’ensemble des possibles de l’employeur en termes de combinaisons de salaire et d’effort fourni par ses employés. ]



L’ensemble des possibles de l’employeur



La courbe de meilleure réponse est la frontière de l’ensemble des possibles de l’employeur en termes de combinaisons de salaire et d’effort fourni par ses employés.









            [image: Le TMT de l’employeur : La pente de la courbe de meilleure réponse est le taux marginal de transformation pour l’employeur de salaires plus élevés en niveau d’effort plus élevé de la part de l’employé. ]



Le TMT de l’employeur



La pente de la courbe de meilleure réponse est le taux marginal de transformation pour l’employeur de salaires plus élevés en niveau d’effort plus élevé de la part de l’employé.








Le point J dans la Figure 6.4 représente la situation de la Figure 6.3 étudiée à la fin de la section précédente. Le salaire de réserve de Maria est 6 $, elle est payée 12 $, et choisit un effort de 0,5.

La courbe de meilleure réponse est concave. Elle s’aplatit lorsque le salaire et le niveau d’effort augmentent. Cela s’explique par le fait que, quand le niveau d’effort s’approche de son maximum, la désutilité de l’effort s’accroît. Une rente d’emploi plus importante (et donc un salaire plus élevé) est nécessaire pour augmenter le niveau d’effort de l’employée.

Du point de vue du propriétaire ou de l’employeur, la courbe de meilleure réponse montre comme des rémunérations supérieures peuvent induire un effort plus élevé, mais avec des rendements marginaux décroissants. En d’autres termes, plus le salaire initial sera élevé, et plus le surcroît d’effort et de production obtenue par l’employeur, à la suite d’une augmentation de 1 $ du salaire horaire, sera faible.

La courbe de meilleure réponse est la frontière de l’ensemble des combinaisons possibles de salaire et d’effort que l’entreprise peut obtenir de ses employés. La pente de sa frontière est le taux marginal de transformation du salaire en effort.

Le salaire le plus faible que l’entreprise pourrait fixer pour Maria serait son salaire de réserve, 6 $. À ce point, la courbe de meilleure réponse touche l’axe des abscisses et l’effort est zéro. Nous voyons donc que l’entreprise n’offrirait jamais le salaire le plus faible possible, car Maria ne travaillerait pas.

Leibniz : La fonction de meilleure réponse du travailleur

Nous avons tracé la fonction de meilleure réponse sur la Figure 6.4 en faisant l’hypothèse que la période de chômage durera probablement 44 semaines. Si cette durée attendue venait à changer, la fonction de meilleure réponse changerait également. Si les conditions économiques devaient se dégrader, augmentant la durée de chômage, la rente d’emploi de Maria serait plus élevée. Pour n’importe quel niveau de salaire donné, sa meilleure réponse serait alors d’exercer un niveau d’effort plus important.


  Question 6.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 6.4 représentait la courbe de meilleure réponse de Maria, lorsque la durée de chômage attendue est de 44 semaines. Parmi les propositions suivantes, lesquelles sont correctes ?

  
    	Si la durée de chômage probable augmentait à 50 semaines, la meilleure réponse de Maria à un salaire de 12 $ serait un niveau d’effort supérieur à 0,5.

    	Si l’allocation chômage était abaissée, alors le salaire de réserve de Maria serait supérieur à 6 $.

    	Pour tous les niveaux de salaires indiqués sur le graphique, Maria n’exercera jamais le niveau maximum de l’effort horaire.

    	Augmenter le niveau d’effort de 0,5 à 0,6 requière une augmentation de salaire plus importante que pour augmenter le niveau d’effort de 0,8 à 0,9.

  

  
    	0,5 est la meilleure réponse de Maria à un salaire de 12 $ lorsque la durée probable du chômage est de 44 semaines. Si cette durée augmente à 50 semaines, le coût d’une perte d’emploi est plus élevé, donc Maria fournira plus d’efforts pour le même salaire.

    	Si l’allocation chômage était diminuée, le salaire de réserve diminuerait pour s’établir en dessous de 6 $.

    	Le niveau d’effort maximum ne sera jamais fourni pour la fourchette de salaires indiquée.

    	Lorsque l’effort est plus faible, une augmentation de salaire plus faible est nécessaire pour augmenter l’effort de 0,1.
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6.7 Salaire, effort et profits dans le modèle du salaire d’efficience

Maria n’est pas dans la situation d’Angela que Bruno pouvait forcer à travailler sous la menace d’une arme. Maria dispose d’un pouvoir de négociation car elle peut toujours partir – une option qu’Angela n’avait pas initialement.

C’est à Maria que revient le choix de son niveau d’effort au travail. Au mieux, l’employeur peut déterminer les conditions dans lesquelles Maria opère son choix. Propriétaires et dirigeants savent qu’ils n’obtiendront pas de Maria plus d’efforts que ce que prévoit la courbe de meilleure réponse dessinée sur la Figure 6.4. Le fait que cette courbe ait une pente ascendante montre que les employeurs doivent faire un compromis : ils ne peuvent obtenir plus d’efforts qu’en payant un salaire supérieur.

Comme nous l’avons vu dans l’Unité 2, pour maximiser les profits, les entreprises cherchent à minimiser les coûts de production. En particulier, elles veulent payer le prix le plus faible possible pour leurs facteurs de production. Une entreprise achetant du pétrole pour l’utiliser dans le processus de production va chercher un fournisseur lui vendant ce pétrole au prix le plus faible possible par litre ou, de manière équivalente, lui vendant la quantité de pétrole la plus importante par dollar. De même, Maria offre un facteur de production, et l’employeur voudrait l’acheter au prix le plus faible. Mais cela ne veut pas dire payer le salaire le plus faible possible. Nous savons déjà que si l’employeur payait le salaire de réserve, des travailleurs viendraient probablement (ils seraient indifférents entre travailler ou pas) mais ne feraient aucun effort.

Le salaire, w, est le coût pour l’employeur d’une heure du temps du travailleur. Mais ce qui importe pour la production n’est pas le nombre d’heures réalisées par Maria, mais le nombre d’unités d’effort : l’effort est le facteur de production dans le processus de production. Si Maria choisit de fournir 0,5 unité d’effort, et que son salaire horaire est w, le coût pour l’employeur d’une unité d’effort est 2w. En règle générale, si elle fournit e unités d’effort par heure, le coût d’une unité d’effort est w/e.

Pour maximiser les profits, l’employeur doit donc trouver une combinaison possible d’effort et de salaire qui minimise le coût par unité d’effort, w/e.

Une autre manière de dire la même chose est que l’employeur doit maximiser le nombre d’unités d’effort (parfois appelées « unités efficaces ») qu’il peut obtenir pour chaque dollar de coût salarial, e/w.

La ligne droite ascendante de la Figure 6.5 relie l’ensemble de points ayant le même ratio d’effort sur salaire, e/w. Si le salaire est de 10 $ par heure et que le travailleur fournit 0,45 unité d’effort par heure, l’employeur obtient 0,045 unité efficace par dollar. De manière équivalente, une unité d’effort coûte 10 $/0,45 = 22,2 $. L’employeur serait indifférent entre cette situation et une situation dans laquelle le salaire est de 20 $ avec un effort de 0,9 – le coût de l’effort est exactement le même pour chaque point situé sur la droite. Nous appelons cela une « droite d’isocoût » pour l’effort. De même que pour les droites d’isocoût de l’Unité 2, cette droite relie les points ayant les mêmes effets sur les coûts de l’employeur. Une autre manière de la voir est de la considérer comme une courbe d’indifférence pour l’employeur.





            [image: Courbes d’indifférence de l’employeur : courbes d’isocoût pour l’effort. ]



Figure 6.5 
Courbes d’indifférence de l’employeur : courbes d’isocoût pour l’effort.









            [image: Une droite d’isocoût pour l’effort : Si w = 10 $ et e = 0,45, e/w = 0,045. Pour chaque point sur cette droite, le ratio effort sur salaire est le même. Le coût d’une unité d’effort est w/e = 22,22 $. ]



Une droite d’isocoût pour l’effort



Si w = 10 $ et e = 0,45, e/w = 0,045. Pour chaque point sur cette droite, le ratio effort sur salaire est le même. Le coût d’une unité d’effort est w/e = 22,22 $.









            [image: La pente de la droite d’isocoût : La droite est ascendante, car un niveau d’effort supérieur doit être accompagné d’un salaire plus élevé, pour que le ratio e/w  demeure inchangé. La pente est égale à e/w = 0,045, le nombre d’unités d’effort par dollar. ]



La pente de la droite d’isocoût



La droite est ascendante, car un niveau d’effort supérieur doit être accompagné d’un salaire plus élevé, pour que le ratio e/w  demeure inchangé. La pente est égale à e/w = 0,045, le nombre d’unités d’effort par dollar.









            [image: D’autres droites d’isocoût : Sur une droite d’isocoût, la pente est e/w, mais le coût de l’effort est w/e. Une droite plus pentue correspond à un coût de l’effort plus faible, et une droite plus plate à un coût de l’effort plus élevé. ]



D’autres droites d’isocoût



Sur une droite d’isocoût, la pente est e/w, mais le coût de l’effort est w/e. Une droite plus pentue correspond à un coût de l’effort plus faible, et une droite plus plate à un coût de l’effort plus élevé.









            [image: L’employeur préfère certaines droites à d’autres : Une droite plus pentue est associée à un coût de l’effort plus faible, et donc à des profits plus élevés pour l’employeur. Sur la droite d’isocoût la plus pentue, l’employeur obtient 0,7 unité d’effort pour un salaire de 10 $ (au point B), correspondant à un coût de l’effort de 10 $/0,7 = 14,29 $ par unité. Sur la droite du milieu, il obtient seulement 0,45 unité d’effort pour ce niveau de salaire, de sorte que le coût de l’effort est 22,22 $ et ses profits sont plus faibles. ]



L’employeur préfère certaines droites à d’autres



Une droite plus pentue est associée à un coût de l’effort plus faible, et donc à des profits plus élevés pour l’employeur. Sur la droite d’isocoût la plus pentue, l’employeur obtient 0,7 unité d’effort pour un salaire de 10 $ (au point B), correspondant à un coût de l’effort de 10 $/0,7 = 14,29 $ par unité. Sur la droite du milieu, il obtient seulement 0,45 unité d’effort pour ce niveau de salaire, de sorte que le coût de l’effort est 22,22 $ et ses profits sont plus faibles.









            [image: La pente est le TMS : L’employeur est indifférent entre les différents points sur une droite d’isocoût. Comme les autres courbes d’indifférence, la pente de la droite d’isocoût pour l’effort représente le taux marginal de substitution : le taux auquel l’employeur est prêt à augmenter les salaires pour obtenir un effort plus élevé. ]



La pente est le TMS



L’employeur est indifférent entre les différents points sur une droite d’isocoût. Comme les autres courbes d’indifférence, la pente de la droite d’isocoût pour l’effort représente le taux marginal de substitution : le taux auquel l’employeur est prêt à augmenter les salaires pour obtenir un effort plus élevé.








Afin de minimiser les coûts, l’employeur cherchera à atteindre la droite d’isocoût pour l’effort la plus pentue possible, où le coût d’une unité d’effort est le plus faible. Cependant, il ne peut pas imposer le niveau d’effort et doit donc choisir un point se trouvant sur la courbe de meilleure réponse de Maria.

Le mieux qu’il puisse faire est de choisir un salaire de 12 $ sur la droite d’isocoût tangente à la courbe de meilleure réponse de Maria (point A). Utilisez l’analyse de la Figure 6.6 pour voir comment l’employeur fixe le salaire.





            [image: L’employeur choisit le salaire pour minimiser le coût de l’effort. ]



Figure 6.6 
L’employeur choisit le salaire pour minimiser le coût de l’effort.









            [image: Minimiser le coût de l’effort : Afin de maximiser ses profits, le propriétaire veut obtenir l’effort au coût le plus faible. Il cherchera à atteindre la droite d’isocoût la plus pentue possible. Cependant, comme il ne peut pas imposer le niveau d’effort, il doit choisir un point se trouvant sur la courbe de meilleure réponse du travailleur. ]



Minimiser le coût de l’effort



Afin de maximiser ses profits, le propriétaire veut obtenir l’effort au coût le plus faible. Il cherchera à atteindre la droite d’isocoût la plus pentue possible. Cependant, comme il ne peut pas imposer le niveau d’effort, il doit choisir un point se trouvant sur la courbe de meilleure réponse du travailleur.









            [image: C n’est pas le mieux que l’employeur puisse faire : Ce point pourrait-il être C ? Non. Il est évident qu’en payant un salaire plus élevé, le propriétaire pourrait bénéficier d’un ratio salaire-effort plus faible. ]



C n’est pas le mieux que l’employeur puisse faire



Ce point pourrait-il être C ? Non. Il est évident qu’en payant un salaire plus élevé, le propriétaire pourrait bénéficier d’un ratio salaire-effort plus faible.









            [image: Le point A est le mieux que l’employeur puisse faire : Le mieux qu’il puisse faire est la droite d’isocoût qui est tangente à la courbe de meilleure réponse du travailleur. ]



Le point A est le mieux que l’employeur puisse faire



Le mieux qu’il puisse faire est la droite d’isocoût qui est tangente à la courbe de meilleure réponse du travailleur.









            [image: MRS = MRT : À ce point, le taux marginal de substitution (la pente de la droite d’isocoût pour l’effort) est égal au taux marginal de transformation de salaires plus élevés en effort supérieur (la pente de la fonction de meilleure réponse). ]



MRS = MRT



À ce point, le taux marginal de substitution (la pente de la droite d’isocoût pour l’effort) est égal au taux marginal de transformation de salaires plus élevés en effort supérieur (la pente de la fonction de meilleure réponse).









            [image: Point B : Les points sur des droites d’isocoût plus pentues, comme B, correspondent à des coûts plus faibles pour l’employeur, mais ne sont pas réalisables. ]



Point B



Les points sur des droites d’isocoût plus pentues, comme B, correspondent à des coûts plus faibles pour l’employeur, mais ne sont pas réalisables.









            [image: Coûts minimaux possibles : En conséquence, 12 $ est le salaire horaire que l’employeur devrait choisir afin de minimiser ses coûts et maximiser ses profits. ]



Coûts minimaux possibles



En conséquence, 12 $ est le salaire horaire que l’employeur devrait choisir afin de minimiser ses coûts et maximiser ses profits.








Sur la Figure 6.6, l’employeur choisira le point A, offrant un salaire horaire de 12 $ pour embaucher Maria, qui va alors exercer un effort de 0,5. L’employeur ne peut pas faire mieux que ce point : tous les points avec des coûts plus faibles sont irréalisables.

L’employeur minimise les coûts et maximise le profit au point où son TMS (la pente de sa courbe d’indifférence ou sa droite d’isocoût) est égal au TMT (la pente de la courbe de meilleure réponse, qui est sa frontière des possibles). Il doit arbitrer entre le compromis qu’il est prêt à faire entre salaire et effort, d’une part, et le compromis que la réponse de Maria l’oblige à faire, d’autre part.

Leibniz : Trouver le salaire maximisant les profits

Il s’agit d’un problème de choix sous contrainte, similaire à celui de l’Unité 3. Il s’agissait d’individus maximisant leur utilité qui choisissait leur temps de travail tel que TMS = TMT : la pente de leur courbe d’indifférence était égale à la pente de la frontière des possibles déterminée par la technologie de production.


	salaire d’efficience
	Le paiement qu’un employeur fait qui est supérieur au salaire de réserve d’un employé, afin de motiver ce dernier à fournir plus d’effort dans son travail que ce qu’il ne fournirait sinon. Voir également : modèle du salaire d’efficience, rente d’emploi.



Les salaires ainsi fixés par l’employeur sont parfois qualifiés de salaires d’efficience car l’employeur a conscience que les profits dépendent davantage du rapport e/w, les unités efficaces pour chaque dollar de coût salarial, que du coût d’une heure de travail.


	modèle du salaire d’efficience
	Un modèle qui explique comment les employeurs fixent les salaires de sorte à ce que les employés reçoivent une rente économique (aussi appelée rente d’emploi), ce qui les incite à travailler plus dur afin d’éviter un licenciement. Voir également : rente d’emploi, salaire d’efficience.



Que nous a appris le modèle du salaire d’efficience ?


  	Équilibre : dans le jeu employeur-employé, l’employeur offre un salaire et Maria fournit en échange un certain niveau d’effort. Leurs stratégies forment un équilibre de Nash.

  	Rente : dans cette allocation, Maria fournit un effort car elle reçoit une rente d’emploi, qu’elle perdrait si elle se relâchait dans son travail.

  	Pouvoir : Maria ayant peur de perdre cette rente économique, l’employeur a un certain pouvoir sur elle, l’amenant à agir d’une manière différente à ce qu’elle ferait sans la menace de perdre son emploi. Cela contribue aux profits de l’employeur.




	chômage involontaire
	Se dit d’une personne qui ne travaille pas, alors même qu’elle aurait préféré avoir un travail au regard des salaires et conditions de travail dont profitent les employés qui lui sont comparables. Voir également : chômage.



Chômage involontaire

Lorsque nous réfléchissons aux implications du modèle de salaire d’efficience pour l’économie, cela nous dit quelque chose d’autre, qui, de prime abord, pourrait sembler surprenant :


  Il doit toujours y avoir du chômage involontaire.



Être involontairement au chômage signifie ne pas avoir d’emploi, bien que vous soyez désireux(se) de travailler pour le même salaire que celui obtenu par d’autres travailleurs semblables.

En développant notre modèle, nous avons fait l’hypothèse que Maria pouvait s’attendre à être au chômage pendant 44 semaines avant de recevoir une autre offre de salaire au même niveau. Mais le modèle implique qu’il doit y avoir une période prolongée de chômage.

Pour comprendre pourquoi, essayez d’imaginer un équilibre dans le jeu entre Maria et son employeur dans lequel il lui paye un salaire horaire de 12 $ et, si elle perdait son emploi, elle en trouverait immédiatement un autre avec un même niveau de salaire. Dans ce cas, la rente d’emploi de Maria serait de zéro : elle serait indifférente entre garder son emploi et le perdre. Dans ce cas, sa meilleure réponse serait de n’exercer aucun effort. Mais cela ne pourrait pas être un équilibre : l’employeur ne payerait pas 12 $ de l’heure une personne qui ne travaille pas !

S’il existait une situation avec un grand nombre d’emplois à 12 $ par heure disponible, et que personne n’était au chômage, une telle situation ne pourrait pas perdurer. Les employeurs décideraient d’offrir des salaires plus élevés afin de s’assurer que les travailleurs aient quelque chose à perdre, et donc décident de travailler dur. Cependant, en payant des salaires plus importants, ils ne seraient plus en mesure d’offrir autant de postes qu’auparavant. Les travailleurs perdant leur emploi ne seraient alors plus en mesure d’en trouver un nouveau aussi facilement : les postes seraient rares, et retrouver un emploi pourrait prendre plusieurs semaines ou mois. L’économie se serait déplacée vers un nouvel équilibre, avec des salaires plus élevés et l’existence d’un chômage involontaire. Les employés gagneraient 16 $ de l’heure, et ceux perdant leur emploi seraient prêts à en accepter un nouveau rémunéré 16 $ de l’heure, mais ne seraient pas en mesure d’en trouver un immédiatement.

À l’équilibre, aussi bien les salaires que le chômage involontaire doivent être suffisamment élevés, pour que la rente d’emploi soit suffisante pour induire les travailleurs à faire des efforts.

Le chômage est un sujet de préoccupation essentiel pour les électeurs et les décideurs politiques qui les représentent. Nous pouvons utiliser ce modèle pour étudier la manière dont les politiques publiques visant à enrayer le chômage, ou à fournir un revenu aux chômeurs, se répercutent sur les profits des entreprises et sur le niveau d’effort de leurs employés.


  Exercice 6.4 L’employeur fixe le salaire

  L’une des propositions ci-dessous affecterait-elle la courbe de meilleure réponse de Maria ou, s’agissant de l’entreprise, ses droites d’isocoût pour l’effort figurant dans la Figure 6.6 ? Si oui, expliquez comment.

  
    	Le gouvernement décide d’augmenter les subventions pour la garde d’enfants octroyées aux parents qui travaillent, mais pas à ceux qui sont au chômage. Supposez que Maria ait un enfant et soit éligible à la subvention.

    	La demande pour la production de l’entreprise augmente grâce au soutien de célébrités en assurant la promotion.

    	Une innovation technologique rend le travail de Maria plus facile.

  




  Question 6.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 6.6 représente l’équilibre du salaire d’efficience pour un travailleur et une entreprise. Selon ce graphique :

  
    	Le long de la droite d’isocoût tangente à la courbe de meilleure réponse, multiplier par deux le niveau d’effort horaire, de 0,45 à 0,90, augmenterait le profit de l’entreprise.

    	La pente de chaque droite d’isocoût représente le nombre d’unités d’effort par dollar.

    	Au point d’équilibre, le taux marginal de transformation associé à la droite d’isocoût est égal au taux marginal de substitution associé à la courbe de meilleure réponse du travailleur.

    	Les points C et A représentent tous les deux des équilibres de Nash, car ils sont situés sur la courbe de meilleure réponse.

  

  
    	Le long de la droite d’isocoût, doubler le niveau d’effort nécessite de doubler le salaire. Le coût de l’effort ne changerait pas, donc le profit ne changerait pas non plus.

    	Les droites d’isocoût ont un ratio d’effort sur salaire constant, e/w. Comme e est sur l’axe des ordonnées, et w est sur l’axe des abscisses, la pente est e/w, qui correspond au nombre d’unités d’effort par dollar.

    	Au point d’équilibre, le taux marginal de substitution entre un coût salarial plus élevé et un effort plus important sur la droite d’isocoût est égal au taux marginal de transformation de salaires plus élevés en un effort plus important sur la courbe de meilleure réponse du travailleur.

    	Au point C, le choix de l’effort fait par le travailleur est une meilleure réponse si l’employeur choisit ce salaire. Cependant, il ne s’agirait pas de la meilleure décision de l’employeur, étant donné la stratégie du travailleur pour le choix de son effort. Ce n’est donc pas un équilibre de Nash.
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6.8 Le modèle en pratique : les propriétaires, les employés et l’économie

Jusqu’ici, nous avons regardé la manière dont l’employeur choisit un point sur la fonction de meilleure réponse. Toutefois, des changements de conjoncture économique ou des politiques publiques peuvent déplacer la fonction de meilleure réponse, vers la droite (ou vers le haut) ou bien vers la gauche (ou vers le bas).

L’incitation de l’employée à choisir un niveau d’effort élevé dépend de combien elle a à perdre (la rente d’emploi), ainsi que de la probabilité de perte. Le positionnement de la fonction de meilleure réponse dépend ainsi de :


  	l’utilité des choses qui peuvent être achetées avec le salaire ;

  	la désutilité de l’effort ;

  	le salaire de réserve ;

  	la probabilité de licenciement pour un niveau d’effort donné.



Si l’un de ces facteurs change, la courbe de meilleure réponse se déplacera.

Imaginez, dans un premier temps, comment une augmentation du taux de chômage affecte la courbe de meilleure réponse. Quand le chômage est élevé, les travailleurs qui auront perdu leur travail pourront s’attendre à rester au chômage plus longtemps. Souvenez-vous que les allocations chômage (y compris le soutien de la famille et des amis) sont limitées, de sorte que plus la période de chômage attendue est longue, plus le niveau des allocations chômage par heure de travail perdue (ou par semaine) est faible. Une augmentation de la durée du chômage a donc deux effets :


  	cela fait baisser le salaire de réserve : la rente d’emploi horaire augmente ;

  	la période de perte d’emploi est prolongée : les rentes d’emploi totales (le coût de la perte d’emploi) augmentent.



La Figure 6.7 illustre les effets d’une hausse du chômage, ainsi que d’une augmentation des allocations chômage, sur la courbe de meilleure réponse.





            [image: La courbe de meilleure réponse dépend du niveau de chômage et des allocations chômage. ]



Figure 6.7 
La courbe de meilleure réponse dépend du niveau de chômage et des allocations chômage.









            [image: Le statu quo : La position de la courbe de meilleure réponse dépend du salaire de réserve. Elle croise l’axe des abscisses à ce point. ]



Le statu quo



La position de la courbe de meilleure réponse dépend du salaire de réserve. Elle croise l’axe des abscisses à ce point.









            [image: L’effet des allocations chômage : Une augmentation des allocations chômage augmente le salaire de réserve et déplace la courbe de meilleure réponse du travailleur vers la droite. ]



L’effet des allocations chômage



Une augmentation des allocations chômage augmente le salaire de réserve et déplace la courbe de meilleure réponse du travailleur vers la droite.









            [image: Une augmentation du chômage : Si le chômage augmente, la durée anticipée du chômage augmente. Le salaire de réserve du travailleur diminue donc et la courbe de meilleure réponse se déplace vers la gauche. ]



Une augmentation du chômage



Si le chômage augmente, la durée anticipée du chômage augmente. Le salaire de réserve du travailleur diminue donc et la courbe de meilleure réponse se déplace vers la gauche.









            [image: L’effort change pour chaque niveau de salaire : Pour un salaire horaire donné, disons 18 $, les travailleurs varient le niveau d’effort selon le niveau du chômage et le montant des allocations chômage. ]



L’effort change pour chaque niveau de salaire



Pour un salaire horaire donné, disons 18 $, les travailleurs varient le niveau d’effort selon le niveau du chômage et le montant des allocations chômage.








Une augmentation du niveau de chômage déplace la courbe de meilleure réponse vers la gauche.


  	Pour un salaire donné, disons 18 $, le niveau d’effort fourni par le travailleur augmente, améliorant la situation de l’employeur en termes de profits.

  	Le salaire que l’employeur aurait à payer pour obtenir un certain niveau d’effort, par exemple 0,6, diminue.



Une augmentation des allocations chômage déplace la courbe de meilleure réponse vers la droite, et a donc des effets opposés.

Les politiques économiques peuvent à la fois modifier le montant des allocations chômage et le taux de chômage (et donc, la durée passée au chômage). Elles sont souvent controversées. Un déplacement vers la droite de la fonction de meilleure réponse des employés favorise ces derniers, qui feront moins d’effort pour un salaire donné, tandis qu’un déplacement vers la gauche privilégie les propriétaires, qui bénéficieront des efforts de leurs employés à moindre coût, ce qui augmentera leurs profits.


  Exercice 6.5 Effort et salaire

  Supposez qu’avec la courbe de meilleure réponse correspondant au statu quo dans la Figure 6.7, l’entreprise choisisse le salaire qui minimise le coût de l’effort. La meilleure réponse du travailleur est un niveau d’effort de 0,6. Si le chômage augmente :

  
    	L’effort sera-t-il plus élevé ou plus faible que 0,6 si l’entreprise ne modifie pas le salaire ?

    	Si l’entreprise veut conserver un niveau d’effort de 0,6, comment doit-elle modifier le salaire proposé ?

    	Si l’entreprise veut minimiser le coût de l’effort au nouveau niveau de chômage, de quelle manière le salaire doit changer ?

  




  Comment les économistes apprennent des données Les travailleurs accélèrent quand l’économie ralentit

  L’idée selon laquelle les rentes d’emploi constituent une incitation pour les salariés à travailler plus dur est mise en évidence par une étude menée par Edward Lazear (un conseiller économique de l’ancien président américain George W. Bush) et ses coauteurs. À partir de l’étude d’une seule entreprise pendant la crise financière mondiale, ils ont observé la façon dont l’encadrement et les employés ont réagi aux turbulences économiques. L’entreprise en question était spécialisée dans les services liés aux technologies, tels que le traitement des réclamations auprès des compagnies d’assurances, la notation de tests informatisés et les centres d’appels d’assistance technique ; elle opérait dans douze États américains. La nature du travail facilitait le suivi par la direction de la productivité des travailleurs, qui est une mesure de leur effort.

  Cela a également permis à Lazear et à ses collègues d’exploiter les données de l’entreprise entre 2006 et 2010, afin d’analyser les effets sur la productivité des travailleurs de la pire récession depuis la Grande Dépression.

  Quand le chômage augmenta, les travailleurs pouvaient logiquement craindre une plus longue période de chômage en cas de perte d’emploi. Durant la crise, les entreprises n’ont pas profité du rapport de force en leur faveur pour réduire les salaires, comme elles auraient pu le faire, car elles craignaient la réaction de leurs salariés.

  Lazear et ses coauteurs ont en effet constaté que, dans l’entreprise étudiée, la productivité a considérablement augmenté pendant la crise financière, dans un contexte de risque accru de chômage. Une des explications possibles est que la productivité moyenne a pu croître car les dirigeants ont licencié les travailleurs les moins productifs. Toutefois, Lazear et ses coauteurs ont décelé que cette meilleure productivité était davantage attribuable à un effort accru des travailleurs. La gravité de la récession a augmenté la rente d’emploi pour les travailleurs, quel que soit leur niveau de salaire, et ils ont donc été incités à fournir plus d’efforts au travail. D’après le modèle que nous avons développé, nous prédirions donc un décalage de la courbe de meilleure réponse vers la gauche à la suite de la récession. Cela signifie que (à moins que les employeurs ne réduisent drastiquement les salaires) les travailleurs fournissent plus d’efforts. C’est apparemment ce qui s’est passé.16

  Notre modèle montre que les employeurs auraient pu diminuer les salaires tout en maintenant une rente d’emploi suffisante pour motiver les salariés à travailler dur. Une récession antérieure a offert un éclairage sur cette question qui aide à expliquer la réticence à baisser les salaires en période de crise. L’économiste Truman Bewley était resté perplexe quand il constata que seule une poignée d’entreprises du nord-est des États-Unis avait diminué les salaires au cours de la récession du début des années 1990. La plupart des entreprises, comme celle étudiée par Lazear et ses collègues, n’ont pas du tout touché aux salaires.

  Bewley s’est entretenu avec plus de 300 patrons, dirigeants syndicaux, consultants et conseillers d’orientation dans le nord-est des États-Unis. Il constata que les employeurs ont choisi de ne pas diminuer les salaires, car ils pensaient que cela jouerait de façon négative sur le moral des salariés, réduisant leur productivité et conduisant à des difficultés pour embaucher et garder la main-d’œuvre. Ils pensaient que cela coûterait au final plus cher à l’entreprise que la somme épargnée en réduisant les salaires.17




  Exercice 6.6 Les résultats de Lazear

  Utilisez le graphique de meilleure réponse pour présenter les résultats obtenus par Lazear et ses coauteurs dans leur étude de l’entreprise pendant la crise financière mondiale.

  
    	Dessinez une courbe de meilleure réponse pour chacune des années suivantes et expliquez ce qu’elle illustre :
      
        	la période d’avant-crise (2006) ;

        	l’année de la crise (2007–2008) ;

        	l’année après la crise (2009).

      

      Vous supposerez que l’employeur n’a pas ajusté les salaires.

    

    	Peut-on expliquer pourquoi une entreprise ne réduit pas les salaires durant une récession ? Pensez aux travaux de Truman Bewley et aux données expérimentales sur la réciprocité dans l’Unité 4.

  




  Exercice 6.7 Délocalisation

  De nombreuses entreprises d’habillement ont choisi d’externaliser leur production au Bangladesh et dans d’autres économies à bas salaire. 
Montrez vos réponses aux questions suivantes dans un unique graphique :

  
    	Tracez la courbe de meilleure réponse des travailleurs dans le pays d’origine à haut salaire en l’absence de délocalisation (avec le salaire sur l’axe des abscisses et l’effort sur l’axe des ordonnées).

    	Sur le même graphique, montrez la courbe de meilleure réponse des travailleurs dans le pays étranger à bas salaire en l’absence de délocalisation (faites l’hypothèse que, dans les deux cas, les salaires sont mesurés en dollars).

    	Montrez sur votre graphique la rémunération offerte par l’employeur du pays d’origine aux travailleurs du pays d’origine s’il n’est pas possible d’externaliser la production.

    	Montrez sur votre graphique la rémunération offerte par l’employeur du pays d’origine aux travailleurs du pays à bas salaire s’il décide d’y externaliser la production (ignorez les coûts associés au déplacement de la production).

    	Supposez maintenant que la délocalisation soit une pratique largement répandue dans de nombreuses entreprises de l’industrie du textile. Montrez la fonction de meilleure réponse pour les travailleurs du pays d’origine dans ces conditions. Expliquez pourquoi votre réponse diffère de celle de la question 1. Montrez ces résultats graphiquement.

  




  Question 6.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Parmi les propositions suivantes, lesquelles sont correctes ?

  
    	Si les allocations chômage augmentent, le coût minimum qu’un employeur doit payer pour une unité d’effort augmentera.

    	Si le salaire ne change pas, les employés vont travailler plus dur lors des périodes de fort chômage.

    	Si les travailleurs continuent de recevoir une allocation chômage indépendamment de la durée de leur période de chômage, une hausse du taux de chômage n’aura aucun effet sur la courbe de meilleure réponse.

    	Si la désutilité de l’effort d’un employé augmente, le salaire de réserve augmentera.

  

  
    	Une augmentation des allocations chômage décale la courbe de meilleure réponse vers la droite. L’employeur ne sera plus en mesure d’atteindre la courbe d’isocoût tangente à la courbe de meilleure réponse d’origine. Le coût de l’effort doit donc augmenter.

    	Dans les périodes de chômage élevé, le coût de la perte d’emploi est plus élevé. Pour tout niveau de salaire donné, les employés vont choisir un niveau d’effort plus élevé pour réduire la probabilité de perdre leur emploi.

    	Dans ce cas, une hausse du chômage n’affectera pas le salaire de réserve, mais augmentera le coût de la perte d’emploi. La courbe de meilleure réponse sera donc modifiée.

    	Au salaire de réserve, l’employé est indifférent entre être en emploi et être au chômage, et n’exerce aucun effort. Un changement de sa désutilité de l’effort n’aura donc aucun effet.
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6.9 Un autre type d’organisation économique


	coopérative (entreprise)
	Une entreprise qui est majoritairement ou entièrement détenue par ses employés, qui ont donc la capacité de recruter et de renvoyer les dirigeants.



Même au sein des économies capitalistes, il arrive que l’organisation de certaines entreprises soit structurée de façon totalement différente de tout ce que nous avons analysé jusqu’à maintenant : les travailleurs sont les propriétaires des biens d’équipement et des autres actifs de l’entreprise, et choisissent les personnes qui dirigeront l’entreprise au quotidien. Cette forme d’organisation d’entreprise est appelée une coopérative de salariés ou une entreprise coopérative.18 19

Un exemple célèbre de coopérative est celui de la grande chaîne britannique de grands magasins John Lewis, fondée en 1864 et détenue en fiducie par ses salariés depuis 1950. Chaque salarié est un associé, et les conseils de salariés élisent cinq des sept membres du conseil d’administration de l’entreprise. Les avantages dont bénéficient les travailleurs (retraites, congés payés, congés sabbatiques de longue durée, activités sociales) sont généreux. Les profits de l’entreprise sont partagés sous forme de bonus chaque année, en proportion du salaire de chacun. Ce bonus atteint généralement 10 à 20 % de la rémunération, même après qu’une part significative des profits a été retenue pour de futurs investissements. John Lewis est une des entreprises de commerce de détail les plus rentables et solides du Royaume-Uni.

Les coopératives détenues par les travailleurs sont organisées de façon hiérarchique, comme les entreprises plus classiques, mais les instructions données par le sommet de la hiérarchie viennent de personnes qui doivent leur emploi aux travailleurs-propriétaires. En outre, la différence principale entre les entreprises dites « classiques » et les coopératives réside dans le fait que ces dernières nécessitent moins de superviseurs et de personnel d’encadrement pour s’assurer que les travailleurs-propriétaires travaillent dur et bien. Les collègues de travail ne toléreront pas un travailleur paresseux, car celui-ci réduit la part de profits des autres travailleurs. Si les coopératives sont aussi (sinon plus) productives que les entreprises dites « classiques », c’est en partie en raison du moindre besoin de supervision des travailleurs.

Les inégalités de salaires et de rémunération au sein de l’entreprise, par exemple entre les dirigeants et les ouvriers, sont traditionnellement moins importantes dans les coopératives que dans les entreprises classiques. Les coopératives tendent également à ne pas licencier de travailleurs lorsque l’économie entre en récession, fournissant ainsi à leurs travailleurs-propriétaires une forme d’assurance (souvent rendue possible par la diminution du nombre d’heures travaillées par chacun, plutôt qu’en mettant un terme à l’emploi de quelques-uns).

Les études de cas montrent que, dans ces entreprises inhabituelles détenues principalement par les travailleurs, le travail est effectué de façon plus intensive et avec moins de supervision. Bien que l’histoire récente fournisse de nombreux exemples de tentatives d’organisation d’entreprises s’éloignant du modèle classique, il reste difficile d’emprunter les fonds nécessaires à la mise en place et à la durabilité d’une coopérative. En effet, et comme nous le verrons dans l’Unité 10, les banques sont souvent réticentes à prêter des fonds (sauf à des taux d’intérêt très élevés) à des personnes disposant de peu de ressources.


  Charles Fourier (1772–1837), un philosophe français, imagina un monde utopique dans lequel des individus vivraient dans des communautés de 1 600 à 1 800 membres, appelées « phalanges ». Fourier imagina que les membres feraient toutes les activités industrielles, artisanales et agricoles, et travailleraient dur car ils occuperaient les emplois qu’ils aiment. Qui allait s’occuper du nettoyage des égouts et des toilettes ou de l’épandage du lisier dans les jardins ? Fourier proposa de donner ces emplois aux enfants qui adorent jouer avec de la boue ! Des douzaines de phalanges ont existé au milieu du 19e siècle, dont plus de 40 aux États-Unis.




  Exercice 6.8 Une coopérative détenue par les salariés

  Sur la Figure 6.1, nous avions présenté les acteurs et la structure de décision d’une entreprise classique.

  
    	En quoi les acteurs et la structure de décision de John Lewis diffèrent-ils de ceux d’une entreprise classique ?

    	Tracez à nouveau la Figure 6.1 pour illustrer ces différences.

  




  Les grands économistes John Stuart Mill

  [image: The Popular Science Monthly]
John Stuart Mill (1806–1873) fut l’un des philosophes et économistes les plus importants du 19e siècle. Dans son livre De la liberté (1859), il effectue un parallèle avec La Richesse des Nations d’Adam Smith en défendant la nécessité de limiter le pouvoir de l’État. Ses thèses restent influentes pour prôner les libertés individuelles et le respect de la vie privée.

  Mill pensait que la structure d’une entreprise dite « classique » était un affront aux principes de liberté et d’autonomie individuelle. Dans ses Principes d’économie politique (1848), Mill estimait que les relations entre les propriétaires d’entreprise et les travailleurs étaient contre-nature : « Travailler pour les projets et au profit de quelqu’un d’autre, sans intérêt dans ce projet […] n’est pas satisfaisant pour des êtres humains intelligents et éduqués, même quand les salaires sont élevés », écrivait-il.20 21

  Il attribuait l’existence de la relation classique employeur-employé au manque d’éducation de la classe ouvrière et prédisait que le développement de l’éducation et l’émancipation politique des travailleurs changeraient cette situation :

  
    « Les relations de maître à travailleur seront progressivement remplacées par des relations de partenariat […] et peut-être finalement par des associations des travailleurs entre eux » (The Principles of Political Economy, 1848).

  




  Exercice 6.10 Mill avait-il tort ?

  Selon vous, pourquoi la vision de Mill d’une économie postcapitaliste organisée en coopératives détenues par les salariés ne s’est pas encore concrétisée ?



6.10 Principaux et agents : interactions avec des contrats incomplets

Dans la relation entre Maria et son employeur, l’effort fourni par Maria au travail importe aux deux parties, mais n’est pas couvert par le contrat de travail. Cela mène à l’existence de rentes d’emploi. S’ils avaient pu rédiger un contrat complet, la situation aurait été considérablement différente : l’employeur aurait pu lui offrir un contrat exécutoire spécifiant à la fois le salaire et le niveau exact d’effort à fournir et, si les termes avaient été acceptables pour elle, elle aurait signé et travaillé comme demandé. Pour maximiser son profit, l’employeur aurait choisi un contrat tout juste acceptable pour Maria, et elle n’aurait pas gagné de rente.

Cet exemple n’est pas inhabituel. En pratique, toutes les relations d’emploi sont régies par des contrats incomplets. Souvent, les contrats de travail ne prennent même pas la peine de mentionner que le travailleur est tenu de travailler dur et bien. Il existe aussi de nombreuses autres circonstances dans lesquelles nous interagissons sans un contrat complet :


  	Les individus et les banques prêtent de l’argent en échange de la promesse que la somme totale sera repayée, avec des intérêts fixés à l’avance. Cependant, ce contrat peut ne pas être applicable, si l’emprunteur est dans l’incapacité de rembourser.

  	Les propriétaires des entreprises voudraient que les dirigeants maximisent la valeur de leurs actifs, mais les dirigeants ont leur propres objectifs (voyager en première classe, avoir des bureaux luxueux), et leurs contrats ne comprennent que rarement des dispositions applicables permettant de maximiser la richesse des propriétaires.

  	Les contrats signés par des locataires d’appartements peuvent inclure des clauses les obligeant à maintenir la valeur de la propriété. Pourtant, sauf en cas de dommages importants, il est dans les faits impossible de poursuivre quelqu’un en justice pour ne pas avoir maintenu cette valeur.

  	Les contrats d’assurance requièrent (d’une manière non exécutoire en général) que les personnes achetant l’assurance agissent avec prudence et essayent de ne pas prendre de risques.

  	Les familles utilisent une part non négligeable de leur budget pour acheter des services d’éducation et de santé, dont la qualité n’est que rarement spécifiée dans un contrat (et serait très difficile à appliquer, de toutes manières).

  	Les parents prennent soin de leurs enfants avec l’espoir, mais sans assurance contractuelle, que leurs enfants prendront à leur tour soin d’eux quand ils seront vieux et ne pourront plus travailler.



Dans tous ces échanges, et dans bien d’autres encore, il semble qu’Emile Durkheim (1858–1917), le fondateur de la sociologie moderne, avait raison lorsqu’il observait que « dans le contrat, tout n’est pas contractuel ». Comme l’illustrent bien les exemples ci-dessus, il y a très souvent quelque chose qui importe à au moins l’une des parties à l’échange, et qui ne peut pas être inclus de manière exécutoire dans un contrat.

Pourquoi les contrats sont-ils incomplets ?

En réfléchissant à quelques exemples d’interactions économiques, nous pouvons voir qu’il y a plusieurs raisons à l’absence de contrats complets :


  	l’information n’est pas vérifiable : pour qu’un contrat soit exécutoire, les informations pertinentes doivent être observables par les deux parties, mais aussi vérifiables par des parties tierces, telles que des tribunaux. Un juge doit pouvoir établir si, oui ou non, les conditions spécifiées au contrat ont été satisfaites. L’information vérifiable n’est pas toujours disponible : par exemple, il peut être impossible de prouver que le mauvais état d’un appartement loué soit dû à l’usure normale ou à une négligence du locataire ;

  	temps et incertitude : un contrat est généralement exécuté sur une certaine durée. Par exemple, il peut spécifier que la Partie A doit faire X maintenant, et que la Partie B fera Y plus tard. Mais ce que B devra faire plus tard peut dépendre d’éléments inconnus lors de la rédaction du contrat. La probabilité que les individus puissent anticiper chaque chose qui pourrait survenir dans le futur est très faible – et essayer de le faire aurait probablement un coût très élevé par rapport au bénéfice ;

  	mesure : il est très difficile de mesurer ou décrire de manière suffisamment précise de nombreux biens et services pour pouvoir les inclure dans un contrat. Par exemple, comment le propriétaire d’un restaurant pourrait-il mesurer le fait que ses serveurs interagissent de manière plaisante avec les clients ?

  	absence de juridiction : pour certaines transactions, il n’existe pas d’institutions judiciaires (tribunaux ou autres parties tierces) capables de faire exécuter les contrats. De nombreuses transactions internationales sont de ce type ;

  	préférences : même lorsque la nature des biens et services à échanger pourrait permettre un contrat plus complet, un contrat moins complet est parfois préféré. Une surveillance intrusive des travailleurs par les employeurs peut avoir des conséquences négatives si cela entraîne la colère des employés, conduisant à une moins bonne performance au travail. Un autre exemple : vous ne voulez pas nécessairement connaître la qualité exacte d’un concert avant d’acheter le billet – la découvrir peut aussi faire partie de l’expérience.



Modèles du type principal–agent


	relation du type principal–agent
	Il s’agit d’une relation asymétrique dans laquelle une partie (le principal) bénéficie d’une action ou d’un attribut d’une autre partie (l’agent) pour laquelle les informations du principal ne sont pas suffisantes pour faire appliquer un contrat complet. Voir également : contrat incomplet. Connu également sous le terme : problème du type principal-agent.



De nombreuses relations contractuelles peuvent être modélisées de la même manière, comme un jeu entre deux joueurs, que nous appelons le principal et l’agent, et qui rencontrent un conflit d’intérêts. Ces jeux sont identifiés à des problèmes de type principal–agent. Dans le cas de Maria et de son employeur, l’employeur est le principal. Il voudrait offrir à Maria, l’agent, un contrat de travail. Elle désire ce travail, mais le niveau d’effort qu’elle fournira ne peut pas être spécifiée dans le contrat car il n’est pas vérifiable. C’est un problème car il y a un conflit d’intérêts : il voudrait que Maria travaille dur, mais elle préfère une vie facile.

Notre modèle de l’emploi de Maria est un exemple parmi une classe plus générale de modèles principal–agent, dans lesquels une action réalisée par l’agent est « cachée » pour le principal, ou « inobservable ».


  	L’agent peut choisir de faire une certaine action (comme travailler dur),

  	qui bénéficie au principal,

  	mais faire cette action est quelque chose que l’agent voudrait ne pas faire, peut-être parce que cela est coûteux ou déplaisant (il s’agit du conflit d’intérêts).

  	Et puisque l’information sur l’action n’est ni disponible pour le principal ni vérifiable,

  	il n’y a aucun moyen pour le principal d’utiliser un contrat exécutoire pour garantir que l’action sera réalisée.




	actions cachées (problème des)
	Cela se produit quand une action choisie par une partie à un échange n’est pas connue ou ne peut pas être vérifiée par l’autre. Par exemple, un employeur ne peut pas savoir (ou ne peut vérifier) l’effort fourni par son employé pour effectuer sa tâche. Connu également sous le terme : aléa moral. Voir également : attributs cachés (problème des).



En résumé : un problème d’actions cachées apparaît lorsqu’il existe un conflit d’intérêts entre le principal et l’agent au sujet d’une action pouvant être réalisée par l’agent, et que cette action ne peut pas faire l’objet d’un contrat complet. Dans ces problèmes, l’information sur l’action est soit asymétrique (l’agent sait quelle action est réalisée, mais le principal ne le sait pas) ou non vérifiable (elle ne peut pas être utilisée dans un tribunal pour faire appliquer le contrat).

La Figure 6.8 identifie les principaux et les agents dans les exemples de cette section.





  
    
      	Principal
      	Agent
      	Action cachée, non couverte par le contrat
    

  
  
    
      	Employeur
      	Employé
      	Qualité et quantité du travail
    

    
      	Banquier
      	Emprunteur
      	Remboursement du prêt, usage prudent des fonds
    

    
      	Propriétaire
      	Dirigeant
      	Maximisation des profits des propriétaires
    

    
      	Propriétaire
      	Locataire
      	Attention portée au logement
    

    
      	Compagnie d’assurance
      	Assuré
      	Comportement prudent
    

    
      	Parents
      	Enseignant/Médecin
      	Qualité de l’enseignement/des soins
    

    
      	Parents
      	Enfants
      	Prise en charge lors de la vieillesse
    

  





Figure 6.8 
Problèmes d’actions cachées.







  Information vérifiable, information asymétrique

  L’information est vérifiable si elle peut être utilisée dans un tribunal pour faire exécuter un contrat. Une information non vérifiable, tel un ouï-dire, ne peut pas être utilisée pour faire appliquer un contrat.

  Une information connue par l’une des parties mais pas l’autre est asymétrique.



Nous étudierons le modèle principal–agent du banquier et de l’emprunteur dans l’Unité 10. Dans l’Unité 12, nous introduirons la seconde grande classe de modèles principal–agent, pour lesquels ce n’est pas l’action de l’agent (action cachée) qui ne peut pas être contractualisée, mais quelque chose au sujet de l’agent lui-même que le principal ne sait pas (attribut caché).


  Exercice 6.10 Relations principal–agent

  Pour chacun des exemples suivants, expliquez qui est le principal, qui est l’agent, et quels aspects de leur interaction les concernent tous les deux mais ne sont pas couverts par un contrat complet.

  
    	Une entreprise embauche un gardien pour surveiller ses bâtiments la nuit.

    	Une ONG veut commander une recherche pour en apprendre davantage sur un nouveau virus.

  



6.11 Conclusion

Les produits du travail des individus peuvent être transférés à d’autres personnes via les marchés, ou via des contrats de travail au sein des entreprises. Pour comprendre le rôle de l’entreprise, nous ne devons pas seulement la voir comme un acteur, mais aussi comme une scène sur laquelle trois ensembles d’acteurs (propriétaires, dirigeants et employés) interagissent. Les modèles principal–agent nous aident à comprendre la manière dont les entreprises fonctionnent, en identifiant les conséquences des conflits d’intérêts entre acteurs, lorsqu’ils ne peuvent pas être résolus en utilisant des contrats complets.

Les contrats de travail sont incomplets : ils peuvent spécifier le nombre d’heures travaillées et certaines conditions de travail, mais pas l’effort fourni par l’employé, qui n’est pas vérifiable. Les employeurs fixent donc des salaires supérieurs aux salaires de réserve des employés. Les travailleurs reçoivent une rente d’emploi, qui les motive à travailler dur et les incite à ne pas démissionner. Lorsque tous les employeurs fixent les salaires de cette manière, il y a nécessairement du chômage involontaire dans l’économie. Des politiques publiques, telles que l’assurance chômage, modifient les salaires de réserve des travailleurs et les courbes de meilleure réponse et affectent donc le processus de détermination des salaires.


  Concepts introduits dans l’Unité 6

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Division du travail

    	Séparation de la propriété et du contrôle

    	Actifs propres à l’entreprise

    	Contrat incomplet

    	Rente d’emploi

    	Salaire de réserve

    	Fonction de meilleure réponse du travailleur

    	Chômage involontaire

    	Asymétrie d’information

    	Information vérifiable

    	Relation principal–agent
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Leibniz 7.3.1 Fonctions de coût moyen et de coût marginal

Les coûts totaux de production d’une entreprise manufacturière comme Beautiful Cars comprennent le loyer de l’usine, la location de l’équipement et des machines, le prix des matériaux bruts (y compris les services) et les salaires de tous les employés. La fonction de coût, 
, décrit la manière dont les coûts totaux de l’entreprise varient avec sa production, c’est-à-dire avec le nombre de voitures, 
, qu’elle produit. Dans ce supplément Leibniz, nous montrons de quelle manière les fonctions de coût moyen et de coût marginal sont liées à 
.

En général, les coûts totaux augmentent avec la quantité d’unités produites. Nous traitons ici 
 comme une variable continue, une approximation habituelle et utile lorsque l’on traite de grands nombres. Il est alors opportun de supposer que la fonction 
 soit dérivable et de décrire le fait qu’elle soit croissante par l’inégalité :



Le graphique de la fonction 
 est représenté dans la partie supérieure de la Figure 7.7 du texte, reproduite ici comme la Figure 1. Notez que 
 ; même si aucune voiture n’est produite, l’entreprise a quelques coûts, 
, appelés coûts fixes. Dans le graphique, 
 est une fonction croissante et elle est également convexe : la pente de la courbe augmente quand 
 augmente. Nous en dirons plus ci-dessous.




            [image: Les fonctions de coût total, coût moyen et coût marginal de Beautiful Cars. ]



Figure 1 
Les fonctions de coût total, coût moyen et coût marginal de Beautiful Cars.






Le coût moyen (CM) de production des Beautiful Cars correspond au coût total divisé par le nombre de voitures produites. Par conséquent, si 
 voitures sont produites,



Dans la partie supérieure de la Figure 1, le coût moyen de produire 
 voitures correspond à la pente de la droite reliant le point 
 à l’origine. Vous pouvez voir sur le graphique que la pente varie avec 
 : le coût moyen CM est lui-même une fonction de 
. Le graphique de la fonction 
 est représenté dans la partie inférieure de la Figure 1.

Le coût marginal (Cm) correspond au taux auquel le coût augmente lorsque 
 augmente. Par conséquent, si 
 voitures sont produites :



Vous pouvez interpréter Cm, comme dans le texte, comme le coût de produire une voiture supplémentaire : cependant, souvenez-vous qu’il ne s’agit que d’une approximation. Graphiquement, Cm correspond à la pente de la courbe 
 tracée dans la partie supérieure de la Figure 1. Comme nous l’avons mentionné précédemment, cette fonction de coût est telle que sa pente augmente lorsque 
 augmente : nous supposons que pour Beautiful Cars, le coût de produire une voiture supplémentaire est une fonction croissante du nombre de voitures déjà produites. Cela implique que le coût marginal est une fonction croissante de 
. La fonction de coût marginal est représentée par une droite croissante dans la partie inférieure de la Figure 1.

Pensez maintenant à la forme de la fonction de coût moyen. En vous rappelant que le coût moyen correspond à la pente de la droite reliant 
 à l’origine, vous pouvez remarquer dans la partie supérieure de la Figure 1, que le coût moyen est élevé quand 
 est faible ; il diminue ensuite progressivement jusqu’au point B auquel 
, avant de recommencer à augmenter. Cela se voit dans la partie inférieure de la Figure 1, par la forme en U de la courbe de CM, qui atteint son minimum à 
. Le graphique montre aussi que 
 si 
, 
 si 
 et 
 si 
. Une autre manière de l’exprimer est de dire que 
 est toujours du même signe que la pente de la courbe de CM. Nous démontrons maintenant que c’est toujours vrai, quelle que soit la forme de la fonction de coût.

Par la règle de dérivation d’une fraction,



On sait que 
 et 
. Par conséquent :



Puisque 
, il s’en suit que la pente de la courbe de CM pour chaque valeur de 
 est de même signe que 
, et c’est ce que nous voulions démontrer.

Pour en savoir plus : Sections 6.4 et 8.1 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




	
Préface

En 2014, lorsque nous avons publié la première version en ligne (et en anglais) de L’Économie, Camila Cea l’avait préfacée. Elle venait alors d’obtenir son diplôme en économie, mais elle comptait déjà parmi les militants historiques d’un important mouvement de protestation chilien réclamant des politiques en faveur d’une plus grande justice économique. Lorsqu’ils étudiaient l’économie à l’université du Chili, Camila et ses camarades avaient été choqués en découvrant que leurs cours n’abordaient pas leurs préoccupations liées à l’économie chilienne. Ils réclamèrent des changements dans leur programme d’enseignement. Oscar Landerretche, alors directeur de la School of Economics and Business, répondit à leurs attentes. Aujourd’hui, Camila et Oscar sont tous deux administrateurs de CORE Economics Education.
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Depuis, des cours basés sur le texte de CORE ont été enseignés comme introduction générale aux sciences économiques à l’University College London, à Sciences Po Paris, à l’École d’économie de Toulouse, à l’Azim Premji University (Bangalore), à l’université Humboldt de Berlin, à l’université des Sciences de Gestion de Lahore et dans de nombreuses autres universités à travers le monde. En juillet 2017, alors que nous écrivons ces lignes, 3 000 enseignants en économie répartis dans 89 pays se sont inscrits pour avoir accès à nos ressources pédagogiques.

La vision qu’avait Camila du Projet CORE au début de notre aventure reflète la motivation qui continue de nous inspirer. Elle écrivait :


  Nous voulons changer la manière dont l’économie est enseignée. Étudiants et enseignants nous disent que cela aurait dû changer depuis longtemps. Lorsque le Financial Times au Royaume-Uni publia un article sur CORE en novembre 2013, cela suscita un débat sur internet sur la manière d’enseigner et d’apprendre l’économie. En quarante-huit heures, près de 1 214 commentaires furent postés en réponse à l’article. Des étudiants en économie du monde entier se demandaient, comme je me l’étais demandé quelques années plus tôt : « Pourquoi les thèmes abordés en économie sont-ils éloignés de notre expérience de la vie réelle ? »

  Nataly Grisales, une étudiante sud-américaine en économie comme moi, a écrit récemment sur son blog à propos de l’enseignement des sciences économiques : « Avant que je ne choisisse l’économie, un professeur m’avait dit que l’économie me permettrait de décrire et prédire les comportements humains grâce à des outils mathématiques. Cette possibilité me semble toujours aussi fantastique. Si, après plusieurs semestres d’études, je possède désormais de nombreux outils mathématiques, je n’ai cependant pas entendu parler des individus dont je voulais étudier les comportements. »

  Comme Nataly, je me souviens m’être demandé si mes cours d’économie allaient finir par aborder les questions qui initialement m’avaient poussée à suivre des études en économie.

  Et c’est pour cette raison que mes collègues de l’équipe CORE ont créé ces ressources. Grâce à eux, je crois à nouveau qu’étudier les sciences économiques peut vous aider à comprendre les défis économiques du monde réel et vous préparer à les affronter.

  N’hésitez pas à nous rejoindre.



Camila et Nataly n’ont pas bénéficié du meilleur de ce que les sciences économiques ont à offrir. La mission de CORE est de présenter aux étudiants ce que les économistes font de nos jours et ce que l’on sait. Aujourd’hui, l’économie est un sujet empirique utilisant des modèles afin d’interpréter les données. Ces modèles permettent de guider les gouvernements, les entreprises ainsi que de nombreuses autres organisations dans les arbitrages auxquels ils sont confrontés dans la conception de politiques.

Les sciences économiques peuvent offrir des outils, des concepts et des manières de comprendre le monde, qui traitent des défis ayant poussé des étudiantes comme Camila et Nataly à choisir cette discipline. Malheureusement, ils ne constituent souvent pas une part importante des cours suivis par des milliers d’étudiants.

Au cours des quatre premières années du Projet CORE, nous avons mené une expérience dans de nombreuses classes à travers le monde. Nous avons demandé aux étudiants : « Selon vous, quel est le problème le plus urgent que les économistes devraient traiter ? » Le nuage de mots ci-dessous montre les réponses des étudiants de l’université Humboldt interrogés lors de leur premier cours d’économie. La taille du mot est proportionnelle à la fréquence à laquelle ce mot (ou cette phrase) est mentionné.
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Le problème le plus urgent que les économistes devraient traiter, selon les étudiants d’Humboldt University.






Les nuages de mots des étudiants de Sydney et de Bogota sont très similaires à ce nuage (vous pouvez les consulter sur notre site internet www.core-econ.org. Cette convergence nous a également frappés quand, en 2016, nous avons interrogé de nouvelles recrues de la Banque d’Angleterre (dont la plupart, mais pas toutes, étaient de récents diplomés en économie), puis des économistes de la Banque centrale de Nouvelle-Zélande. Tous donnèrent une réponse similaire : les inégalités arrivaient largement en tête.

Les enjeux sociaux locaux et mondiaux viennent systématiquement à l’esprit des nouveaux étudiants. En France, lorsque nous avons lancé cette même expérience, c’est le chômage qui revenait le plus souvent. Le changement climatique et les problèmes environnementaux, l’automatisation et l’instabilité financière ont également été fréquemment cités par les étudiants à travers le monde.

L’accent que nous avons mis sur ces problèmes du monde réel explique pourquoi cet ouvrage est intitulé en anglais The Economy au lieu de Economics, qui est le titre habituel des manuels d’introduction à l’économie. L’économie (economy, en anglais) s’appréhende dans le monde réel. Elle gouverne la façon dont nous interagissons avec les autres et nos environnements naturels dans la production des biens et services qui nous font vivre. En revanche, les sciences économiques (economics, en anglais) sont un moyen de comprendre cette économie, à partir de faits, de concepts et de modèles.

L’Économie est un cours en sciences économiques. Dans cet ouvrage, nous commençons toujours avec une question ou un enjeu pour l’économie – par exemple, pourquoi le capitalisme est-il associé à une forte hausse des niveaux de vie moyens ? – puis nous enseignons les outils économiques qui contribuent à la réponse.

Le traitement de chaque question suit la même séquence. Nous commençons par un problème historique ou contemporain, même si celui-ci est complexe, et nous utilisons des modèles pour apporter un éclairage. La pédagogie de CORE inverse ainsi la façon dont l’économie est enseignée. Traditionnellement, les modèles sont d’abord dérivés. Parfois, la présentation des modèles inclut un cas simple, comme la réalisation d’un achat, et promet que le modèle s’appliquera à des problèmes économiques réels, qui seront vus plus tard dans le cours, ou plutôt dans d’autres cours.

Comme CORE commence avec de grands problèmes et des questions tirés de l’histoire et de l’actualité, les modèles et les explications dont nous avons besoin doivent tenir compte de phénomènes réels. Par exemple, les acteurs ne disposent jamais d’une information complète quand ils prennent leurs décisions ; des motivations autres que l’intérêt individuel sont également importantes ; et l’exercice du pouvoir à l’occasion de comportements stratégiques compte dans l’explication des résultats observés.

Les récentes avancées des sciences économiques nous ont donné les outils nécessaires. Et parce que nous appliquons des modèles économiques à des problèmes majeurs, complexes et difficiles, les étudiants de CORE apprennent immédiatement à la fois les bénéfices de la modélisation et les lacunes inévitables des modèles utilisés.

Un engagement au niveau mondial

CORE est un projet véritablement mondial à deux égards. Son développement couvre le monde entier et il est libre d’accès à tous ceux qui veulent l’utiliser, partout dans le monde.

La conception de notre maquette et des fonctions interactives fut entreprise à Bangalore (Inde). La plateforme libre d’accès hébergeant le manuel et nos outils pédagogiques en ligne a été produite au Cap. La version imprimée du livre a été publiée en anglais par Oxford University Press. Des traductions de L’Économie sont en cours en français, en italien, en farsi, en espagnol, en hindi, en kannada, en russe et dans d’autres langues. Par ailleurs, CORE développe maintenant des ressources pour l’enseignement de l’économie dans le secondaire.

Nos ressources en ligne sont publiées sous une licence Creative Commons qui permet un usage non commercial, gratuit à travers le monde. Des centaines d’universitaires ont contribué à la création, l’édition et la révision de ces ressources. Les auteurs principaux de nos unités – qui nous ont tous fait bénéficier de leur expertise à titre gracieux – sont originaires de 13 pays.

Nous sommes une coopérative de producteurs de connaissances, engagés à donner un accès numérique gratuit à L’Économie afin d’aider à la création d’une citoyenneté mondiale renforcée par le langage, les faits et les concepts de l’économie. Nous souhaitons que le plus de gens possible puissent raisonner et agir afin de répondre aux défis de l’économie, de la société et de la biosphère du 21e siècle. Nous souhaitons que le meilleur des sciences économiques soit intégré à la façon dont tous les citoyens appréhendent et cherchent à traiter les problèmes auxquels ils sont confrontés.

Aujourd’hui, les sciences économiques sont perçues par le grand public, les médias et les futurs étudiants comme une discipline plutôt abstraite et déconnectée du monde réel. Pourtant, historiquement, son développement fut largement ancré dans la compréhension et le changement de la manière dont le monde fonctionne. Nous voulons faire perdurer cette tradition. Les premiers économistes – les Mercantilistes aux 16e et 17e siècles, par exemple, ou les Physiocrates quelques années avant la Révolution française – conseillaient les dirigeants. Cela était également vrai pour d’importants précurseurs de l’économie comme Ibn Khaldoun au 14e siècle. Aujourd’hui, des responsables des politiques macroéconomiques, des économistes du secteur privé créant des plateformes pour l’économie digitale, des conseillers en développement économique ou encore des experts de groupes de réflexion poursuivent cet engagement de créer un monde meilleur. Tous les économistes peuvent espérer que leur discipline aidera à réduire la pauvreté et à garantir les conditions permettant à chacun de prospérer. C’est à la fois l’appel le plus inspirant et le plus grand défi de la discipline.

Si vous êtes un(e) étudiant(e) ou un(e) enseignant(e), et que vous êtes intéressé(e) par notre approche de l’économie et son inspiration fondée sur les développements récents de la discipline, nous vous invitons à lire l’article à la fin de ce livre, intitulé « Réenchanter les sciences économiques avec CORE ».

Le lancement du texte complet en ligne ainsi que sa publication en anglais en partenariat avec Oxford University Press constituent deux étapes clés pour nous. Mais ce n’est que le commencement. CORE n’est pas qu’un livre ou un cours. C’est une communauté mondiale d’enseignants et d’étudiants qui n’a de cesse de croître. N’hésitez pas à nous faire part de votre intérêt, vos commentaires, suggestions et pistes d’amélioration sur notre site internet www.core-econ.org.

Comme Camila le disait il y a quatre ans : rejoignez-nous !

L’équipe CORE

Juillet 2017
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Unité 22 Économie, politique et politiques publiques

En tant qu’acteur économique, un gouvernement démocratique dans une économie capitaliste peut contribuer à améliorer le niveau de vie, avec des gains équitablement distribués. Trop souvent cependant, cela n’arrive pas.


  	Dans cette unité, nous nous intéressons à la manière dont les institutions et les politiques sont choisies. Pourquoi certaines institutions et politiques sont adoptées, et d’autres pas ?

  	À l’image des entreprises et des familles, l’État est un acteur économique important, dont les actions peuvent être appréhendées en étudiant les préférences de ses dirigeants et les contraintes auxquelles ils sont soumis.

  	Un État se distingue des autres acteurs d’une société par le fait qu’il peut contraindre les citoyens à respecter ses décisions, en usant de sa force si nécessaire (par exemple, les forces de police).

  	Les États se distinguent également par le fait qu’ils ont des obligations envers leurs citoyens en termes de droits. En conséquence, ils utilisent les recettes fiscales pour offrir des biens et services (tels que la protection par la police ou la scolarité de base) qui sont habituellement gratuits.

  	Idéalement, une démocratie donne du pouvoir aux citoyens en octroyant à tout le monde le droit de vote dans des élections concurrentielles et limite ce que peuvent faire les gouvernements en garantissant à chacun les droits individuels de liberté d’expression et d’association.

  	Idéalement, les gouvernements devraient adopter des politiques qui garantissent que toutes les possibilités favorisant des gains mutuels (à travers l’échange par exemple) soient exploitées et que les résultats économiques soient équitables.

  	Même dans une démocratie, des résultats économiques inefficaces ou injustes existent parce qu’il y a des limites à ce que les politiques publiques peuvent accomplir. Même quand les politiques publiques sont économiquement possibles, elles peuvent ne pas être mises en œuvre parce que des groupes puissants s’y opposent ou parce que les gouvernements sont dans l’impossibilité de les mettre en œuvre.



L’année où il devint vice-président d’Afrique du Sud, Cyril Ramaphosa était au 29e rang des plus grandes fortunes d’Afrique. Dans sa jeunesse, Ramaphosa était un syndicaliste militant profondément impliqué dans le mouvement anti-apartheid jusqu’à devenir le secrétaire général de l’Union nationale des mineurs. À cette époque, il n’imaginait probablement pas qu’en 2012 il aurait accumulé une richesse d’une valeur de 700 millions de dollars. Et il n’imaginait probablement pas qu’en 2018 il aurait devenu Président d’Afrique du Sud.

Né en 1952 à Soweto, qui était alors un ghetto noir pauvre situé en dehors de Johannesburg, Ramaphosa a grandi durant l’apartheid, le système de ségrégation raciale sud-africain. Comme il était noir, il était interdit d’accès aux meilleures écoles, aux services médicaux et même aux toilettes publiques. Comme les autres membres de la population noire majoritaire, il n’avait pas le droit de vote. Le revenu par personne des familles noires sud-africaines à la fin des années 1980 représentait environ 11 % de celui des familles blanches. Cette situation perdurait depuis au moins un demi-siècle.

La résistance au régime de l’apartheid, conjuguée au soutien international qu’elle obtint, constitua l’un des mouvements sociaux les plus importants de la fin du 20e siècle. Cependant, en Afrique du Sud, elle fut réprimée brutalement dès son origine. En 1960, la police tira sur des manifestants contre l’apartheid à Sharpeville, tuant 69 personnes non armées. Le Congrès National Africain (CNA) fut interdit. Quatre ans plus tard Nelson Mandela, l’un de ses leaders, fut emprisonné à vie.

Ramaphosa faisait partie de la génération suivante d’activistes anti-apartheid. En tant que secrétaire général de l’Union Nationale des mineurs, il participa à une vague de grèves et de manifestations au milieu et à la fin des années 1980, qui convainquirent de nombreux propriétaires d’entreprise blancs de la nécessité que l’apartheid prenne fin. Finalement le gouverne­ment accepta la défaite, libérant Mandela de sa prison.

La Figure 22.1 montre comment le montant des pensions de vieillesse publiques en Afrique du Sud perçues par différents groupes a évolué durant les 50 dernières années. Elle est une bonne illustration de l’histoire dramatique de l’apartheid et de son démantèlement. Sous l’apartheid, l’État offrait des pensions différentes aux différents groupes « raciaux » composant sa population. En 1970 par exemple, une personne de couleur blanche recevait une pension qui valait plus de sept fois celle reçue par une personne africaine de couleur noire. Le processus d’égalisation progressive des pensions arriva à terme au début de l’année 1993, avant même la première élection démocratique, avec l’abolition dans le système des pensions de toutes distinctions fondées sur la race.
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Figure 22.1 
L’apartheid et son démantèlement : la valeur des pensions de vieillesse sud-africaines.






Murray Leibbrandt, Ingrid Woolard, Arden Finn, and Jonathan Argent. 2010. ‘Trends in South African Income Distribution and Poverty since the Fall of Apartheid’, OECD Social, Employment and Migration Working Papers, No. 101, OECD Publishing, Paris. Note : Les noms des groupes de la population sont les termes officiels du recensement en Afrique du Sud. « Métis » désigne une personne d’ascendances diverses (Europe, Asie, et/ou Afrique).






En 1994, la première élection démocratique d’Afrique du Sud fit de Nelson Mandela le nouveau président. Ramaphosa fut élu au Parlement.

La transition vers un système politique démocratique entraîna des gains économiques pour la population noire. Pour la première fois, les travailleurs noirs pouvaient occuper des emplois qualifiés, ce qui augmenta leurs salaires. La ségrégation dans l’éducation et les services de santé fut abolie. Beaucoup plus de familles purent accéder à l’eau courante et à l’électricité.

Cependant, la transition vers un gouvernement démocratique n’a pas réduit l’écart entre les riches et les pauvres. Le coefficient de Gini pour le revenu était de 0,66 l’année précédant la première élection démocratique, le plus haut niveau parmi les pays les plus influents du monde à cette époque. Quinze ans plus tard (en 2008), il avait atteint 0,70.1

Bien que, selon la plupart des indicateurs, les disparités économiques entre les principaux groupes de la société aient diminué, les inégalités au sein de ces groupes ont considérablement augmenté. Cela est particulièrement vrai pour les Africains noirs, parmi lesquels une nouvelle classe très riche a émergé.


	démocratie
	Un système politique, qui idéalement confère à tous les citoyens un égal pouvoir politique,  défini par des droits individuels tels que la liberté de parole, de rassemblement et de presse ; des élections justes pour lesquelles toute personne adulte est éligible pour voter ; et où le perdant à l’issue de ces élections quitte le pouvoir.



L’histoire de la vie de Cyril Ramaphosa et l’Histoire récente de l’Afrique du Sud illustrent comment le pouvoir politique peut affecter l’économie et comment l’économie peut façonner le pouvoir politique. Les inégalités économiques entre Noirs et Blancs découlaient des institutions politiques qui interdisaient aux Sud-Africains noirs de voter et qui restreignaient leurs activités politiques. Ces mesures antidémocratiques furent à l’origine du rassemblement, en opposition à l’apartheid, des syndicats, des associations de quartier, des étudiants, de l’ANC et d’autres partis d’opposition, qui mena finalement à la démocratie en Afrique du Sud. Pourtant, après plus de vingt ans de démocratie, aucun parti autre que l’ANC n’a été à la tête du pays, et l’Afrique du Sud reste l’un des pays les plus inégaux du monde. L’arrivée de la démocratie, l’abolition de l’apartheid et le changement dans la répartition du pouvoir politique n’a pas donné lieu à la réduction des inégalités à laquelle on aurait pu s’attendre.

L’État et les politiques publiques qu’il adopte ont joué un rôle dans chaque unité de L’Économie. Cependant, jusqu’à maintenant, nous ne nous sommes pas demandé pourquoi certaines politiques sont adoptées et d’autres pas, et comment ce processus évolue lorsque la répartition du pouvoir dans une société change, comme ce fut le cas de manière exceptionnelle en Afrique du Sud du vivant de Cyril Ramaphosa.

Dans cette unité, nous nous intéresserons d’abord à la nature de l’État/du gouvernement en tant qu’acteur économique : ce que veut l’État, comment il remplit ses objectifs et comment ses actions sont limitées. Nous nous intéresserons ensuite plus en détail aux institutions démocratiques. Nous développerons un modèle décrivant la manière dont les partis politiques choisissent leurs politiques. Nous analyserons comment les différences entre institutions démocratiques peuvent avoir un effet sur les résultats politiques. Enfin, nous expliquerons comment des barrières économiques, administratives et politiques peuvent empêcher l’adoption de politiques efficaces et justes, même dans des pays fortement démocratiques.

22.1 L’État en tant qu’acteur économique

Un État permet à des individus de faire ensemble ce qu’ils ne pourraient pas faire individuellement, par exemple faire la guerre. Cependant, les gouvernements s’engagent également dans des activités améliorant considérablement le niveau de vie et la qualité de vie des citoyens. En voici quelques exemples :2


  	Pauvreté : il y a un demi-siècle, même dans les pays riches, de nombreux retraités et personnes âgées étaient piégés dans la pauvreté. Ainsi, en 1966, 28,5 % des citoyens américains âgés de 65 ans et plus étaient catégorisés comme « pauvres ». Depuis, dans beaucoup de pays, les transferts de l’État ont pratiquement éliminé la misère économique parmi les personnes âgées. En 2012, seules 9,1 % des personnes âgées aux États-Unis étaient pauvres.

  	Sécurité économique : l’augmentation des dépenses publiques ainsi que les leçons tirées de la Grande Dépression et de l’âge d’or du capitalisme ont considérablement réduit l’insécurité économique en modérant la volatilité du cycle économique.

  	L’allongement de l’espérance de vie et la forte réduction de la mortalité infantile dans de nombreux pays : quand elles sont intervenues, à la fin du 19e siècle et au début du 20e siècle, elles n’étaient pas en premier lieu le fait d’avancées dans le domaine de la médecine, qui arrivèrent plus tard pour la plupart. Elles furent la conséquence de politiques publiques ayant amélioré l’assainissement et l’approvisionnement en eau.



À l’image des entreprises et des familles, l’État est un acteur économique. Ses impôts, dépenses, lois, guerres et autres activités font partie de la vie économique au même titre que les activités d’investissement, d’épargne, d’achat et de vente des familles et des entreprises.

Coercition et fourniture de services publics

L’État est un acteur qui éclipse par sa taille les familles et la plupart des entreprises. Le service public américain, fédéral et local, emploie plus de dix fois plus de personnes que la plus grande entreprise du pays, Walmart. Cependant, les États n’ont pas toujours été des acteurs économiques d’une telle envergure. La Figure 22.2 présente le revenu fiscal total collecté par l’État au Royaume-Uni comme fraction du produit intérieur brut (une mesure de la taille du service public relativement à la taille de l’économie) sur plus de cinq siècles. De l’ordre de 3 % dans la période précédant 1650, ce chiffre a été multiplié par 10 après la Seconde Guerre mondiale.3 4
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Figure 22.2 
La croissance du secteur public au Royaume-Uni (1500–2015).
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UK Public Revenue; Patrick K. O’Brien and Philip A. Hunt. 1993. ‘The rise of a fiscal state in England, 1485–1815’. Historical Research 66 (160): pp.129–76. Note : La Pax Britannica désigne le siècle entre la fin des guerres napoléoniennes et le début de la Première Guerre mondiale, période au cours de laquelle le monde était en grande partie en paix, avec le Royaume-Uni comme puissance militaire dominante. La Révolution glorieuse destitua le roi James II en 1688 et augmenta le pouvoir indépendant du parlement.






Non seulement l’État est un acteur économique bien plus important que n’importe quelle famille ou entreprise, mais il tient également un rôle unique dans la société. Au sein d’un territoire donné, il peut imposer aux individus ce qu’ils doivent ou ne doivent pas faire. Il peut utiliser la force et restreindre les libertés individuelles pour y parvenir. Puisque les citoyens considèrent en général qu’il est légitime que l’État use de son pouvoir coercitif pour maintenir l’ordre, réguler l’économie et fournir des services – autrement dit, ils acceptent son autorité – la plupart d’entre eux respectent les lois faites par l’État. Le pouvoir coercitif de l’État est utilisé entre autres pour lever des impôts, qui peuvent être utilisés pour financer ses activités.


	État
	Au sein d’un territoire donné, la seule entité qui peut dicter aux citoyens ce qu’ils doivent ou ne peuvent pas faire, et peut légitimement faire usage de la force et restreindre la liberté d’un individu à cette fin. Connu également sous le terme : pouvoirs publics.



Pour distinguer l’État des acteurs économiques privés comme les entreprises, les familles, les individus, les syndicats et les organisations professionnelles, nous définissons l’État comme le seul organisme sur un territoire géographique (la nation) qui puisse légitimement user de la force et de la menace de la force contre les citoyens de cette nation. De manière routinière, l’État effectue des actions, comme mettre des individus en prison, qui seraient considérées comme répréhensibles si un individu privé faisait de même.

Pour comprendre l’importance du monopole de l’État sur l’usage de la force, retournons à Bruno et Angela, que nous avions rencontrés dans l’Unité 5.

Au début, Bruno était lourdement armé et Angela était à sa merci. Bruno n’était pas un fonctionnaire. Il agissait en tant que citoyen privé. Il utilisait la menace de la violence pour contrôler le travail d’autres individus et profiter du fruit de leur labeur. En tant qu’agent économique, la seule contrainte à laquelle faisait face Bruno était biologique : il ne pouvait pas forcer Angela à travailler dans des conditions susceptibles de causer sa mort, non parce que cela aurait fait de lui un meurtrier mais parce que cela aurait privé Bruno de « son » travailleur.

Nous avons ensuite introduit un État imposant des lois à Angela et Bruno, désarmant Bruno. Si celui-ci voulait qu’Angela travaille pour lui, il devait maintenant lui faire une offre qu’elle accepterait sans la menace de violence. L’État, en d’autres mots, a obtenu le monopole de l’usage de la force. Il a utilisé sa force pour protéger la propriété privée des terres de Bruno, ce qui explique pourquoi Angela ne pouvait pas tout simplement cultiver la terre elle-même et garder toutes les cultures qu’elle produisait.

Par la suite, l’État est devenu démocratique, et comme la population était composée de plus d’« Angela » que de « Bruno », la situation économique d’Angela s’est améliorée.

Au-delà de l’usage légitime de son pouvoir coercitif, une seconde caractéristique de l’État, qui le distingue également des entreprises et des autres entités économiques privées, est le fait qu’il ait des obligations envers ses citoyens, fondées sur les droits civils et les droits de l’Homme. Pour protéger et faire progresser ces droits, l’État utilise ses revenus fiscaux pour fournir des services tels que la défense nationale, la protection par la police et l’éducation. Ces services sont souvent offerts selon un principe universel (tout le monde peut y avoir accès) et un principe de gratuité.

Bien que les individus aient des revenus et richesses très différents et payent donc des impôts différents, tous les citoyens ont les mêmes droits s’agissant de la plupart des services publics. Cela est à l’origine de nombreux débats sur la taille appropriée du secteur public : les individus avec moins de revenus et de richesses bénéficient de beaucoup de services publics, alors que, comme nous l’avons vu dans l’Unité 19, les individus avec plus de richesses et de revenus payent une plus grande partie (en termes absolus) des impôts servant à financer ces services.

Les systèmes d’impôts, de transferts et de dépenses des États démocratiques redistribuent habituellement les revenus des plus riches vers les plus pauvres, comme indiqué dans la Figure 5.16 pour un grand échantillon de pays et plus en détail pour le cas du Mexique dans la Figure 19.29a. Dans le même temps, les pratiques écologiquement et socialement néfastes sont souvent utilisées par ceux qui ont des revenus élevés pour augmenter davantage leurs revenus, au détriment des pauvres.

Une partie de la solution


  Jean Tirole, un économiste spécialiste dans l’intervention et la régulation des pouvoirs publics, décrit comment ces derniers peuvent intervenir au cours de son discours pour le prix Nobel.



Dans les Figures 12.8 et 12.9, nous nous étions intéressés à diverses décisions prises par des acteurs économiques privés qui affectaient d’autres acteurs en imposant un coût ou un bénéfice externe non compensés. Nous avions aussi considéré des remèdes possibles à ces défaillances de marché, souvent à travers une intervention de l’État. Enfin, nous avions vu que l’État adopte des politiques visant à corriger les injustices qui résultent parfois des interactions économiques privées. L’État peut adopter l’objectif double que nous avons présenté dans ce cours :


  	garantir que les gains mutuels rendus possibles par nos interactions économiques soient aussi importants que possible et soient entièrement réalisés,

  	partager ces gains d’une façon juste.



Voici quelques exemples de politiques répondant aux défaillances de marché et aux injustices :


  	Politiques de concurrence : pour réduire le pouvoir de fixation des prix des monopoles.

  	Politiques environnementales : pour réduire les émissions de polluants.

  	Subventions : pour la R&D.

  	Politiques visant à établir que la demande globale restera relativement stable : de façon à ce que les entreprises investissent.

  	Service public de santé ou assurance obligatoire.

  	Mise à disposition d’informations : pour permettre aux individus de prendre de meilleures décisions, par exemple sur les risques associés aux produits financiers, aux jouets pour enfants et à certains aliments.

  	Politiques de la banque centrale : qui obligent les banques commerciales à minimiser leur exposition au risque en limitant l’effet de levier.

  	Législation sur le salaire minimum : interdisant les contrats avec des salaires inférieurs à un certain seuil établi.



L’État poursuit ces objectifs par une combinaison de quatre moyens :


  	Incitations : les impôts, subventions et autres dépenses modifient les coûts et les bénéfices d’activités ayant des effets externes, qui mèneraient à des défaillances de marché ou des situations injustes s’ils n’étaient pas pris en compte.

  	Réglementation : réglementation directe d’activités économiques comme le degré de concurrence, l’inclusion d’une participation universelle obligatoire dans les assurances sociales et maladie, régulation de la demande globale.

  	Persuasion ou information : modification des informations disponibles et des attentes des individus sur ce que feront les autres (par exemple leur croyance que la propriété privée est garantie ou que d’autres entreprises vont investir) pour permettre aux gens de coordonner leurs actions de manière désirable.

  	Services publics : prestations en nature ou par le biais de transferts monétaires, dont des biens tutélaires comme la scolarité de base, la représentation devant les tribunaux et les transferts de revenus pour modifier la répartition des niveaux de vie.



La Figure 22.3 rassemble une grande partie des exemples de politiques traités dans les unités précédentes. Dans chaque cas, la politique vise une défaillance de marché ou une injustice perçue, en particulier. Nous identifions l’objectif de la politique et l’instrument utilisé. Les lectures supplémentaires proposées dans les unités et les vidéos montrent dans quelle mesure les objectifs des politiques ont été atteints.

Bien que la plupart de ces politiques aient été efficaces pour corriger les inefficacités et les injustices dans certains pays, nous discuterons dans la Section 22.9 des raisons pour lesquelles les défaillances de marché et les résultats économiques perçus comme injustes par de nombreux citoyens persistent dans les démocraties.





  
    
      	Politique
      	Unité
      	Défaillance de marché ou injustice
      	Objectif de la politique
      	Type d’instrument de politique publique
      	Exemple mentionné dans le texte
    

  
  
    
      	Taxe sur les boissons sucrées
      	7
      	Trop de consommation de sucre, effets externes négatifs des conséquences sur la santé
      	Réduire la consommation de sucre
      	Incitations, information
      	Danemark, France
    

    
      	Structure progressive des impôts, transferts monétaires et en nature
      	19
      	Inégalités injustes du marché
      	Réduire les injustices
      	Incitations, services publics
      	Mexique, Afrique du Sud, Brésil, UE
    

    
      	Réduction des tarifs douaniers
      	18
      	Trop peu de produits importés sont achetés  (P > Cm)
      	Exploiter tous les gains possibles du commerce international
      	Incitations
      	Première et deuxième mondialisations (vidéo de Dani Rodrik)
    

    
      	Subventions à la R&D
      	12, 21
      	Trop peu de R&D
      	Augmenter la R&D
      	Incitations
      	Allemagne
    

    
      	Système de plafonnement et d’échange ou taxe carbone
      	20
      	Trop d’émissions de CO2 emissions (ressource commune)
      	Réduire les émissions de CO2
      	Réglementation (plafonnement), incitations (échange)
      	UE et États-Unis (plafonnement et échange)
    

    
      	Interdiction des CFC
      	4
      	Émissions détruisant la couche d’ozone (ressource commune)
      	Éliminer l’usage
      	Réglementation
      	Protocole de Montréal de 1989
    

    
      	Protection par brevet mais à durée limitée
      	21
      	Trop peu de R&D
      	Encourager la R&D mais veiller à la diffusion en temps opportun
      	Réglementation (monopole sur l’innovation), incitations (pour la R&D)
      	Droits d’auteur des opéras du 19e siècle, brevets pharmaceutiques aux États-Unis (vidéo de Petra Moser, vidéo de F. M. Scherer)
    

    
      	Politique de la concurrence pour limiter les monopoles
      	7
      	Trop petite quantité vendue (P > Cm), monopole favorisant les propriétaires au détriment des consommateurs
      	Rapprocher le prix du Cm
      	Réglementation
      	Commission européenne (Volvo/Scania), Département américain de la Justice (Microsoft)
    

    
      	Réforme agraire
      	5
      	Pauvreté parmi les métayers, répartition injuste de la récolte
      	Augmenter le revenu des métayers en leur octroyant une plus grand part de la récolte
      	Réglementation
      	Opération Barga, Bengale-Occidental
    

    
      	Salaire minimum
      	19
      	Revenus trop faibles dans la portion inférieure de la distribution des revenus
      	Réduire la pauvreté
      	Réglementation
      	Législation dans les états américains (vidéo d’Arin Dube)
    

    
      	Élimination des discriminations ethniques, raciales ou de genre sur les marchés du travail
      	19
      	Inégalités injustes des revenus du travail
      	Augmenter les revenus des groupes visés
      	Réglementation, information
      	Afrique du Sud
    

    
      	Obligation de souscrire à une assurance maladie ou services publics
      	12, 19
      	Sélection adverse : trop peu de couverture est offerte, primes trop chères pour les personnes à haut risque
      	Améliorer l’accès à la santé
      	Réglementation, services publics
      	Royaume-Uni, États-Unis, Finlande
    

    
      	Exigences en capital pour les banques
      	17
      	Prêts excessivement risqués avec coût externe pour les autres (par ex. les contribuables)
      	Réduire les risques du système financier et des finances publiques
      	Incitations, réglementation
      	Comparaison des réglementations avant et après la crise financière mondiale (vidéo de Joseph Stiglitz, vidéo d’Anat Admati)
    

    
      	Politique monétaire de ciblage de l’inflation
      	15, 17
      	Chômage supérieur au taux compatible avec la stabilité des prix
      	Maintenir le taux de chômage proche de l’équilibre de Nash du marché du travail
      	Incitations, persuasion
      	Banque d’Angleterre, Réserve fédérale et autres banques centrales pendant la Grande Modération
    

    
      	Réformes du marché du travail (politiques d’activation du marché du travail, durée plus courte des allocations chômage)
      	16
      	Chômage trop élevé
      	Améliorer l’appariement entre postes vacants et chômeurs
      	Incitations, réglementation, information
      	Réformes Hartz en Allemagne
    

    
      	Politiques de régulation de la demande globale
      	14, 17
      	Défaut de coordination des entreprises sur la demande attendue
      	Stabiliser la demande globale
      	Persuasion, services publics
      	Comparaison des politiques lors de la Grande Dépression et après la Seconde Guerre mondiale (vidéo de Barry Eichengreen)
    

    
      	Coopération internationale
      	14
      	Défaut de coordination des pays sur la relance budgétaire
      	Empêcher l’effondrement de la demande globale
      	Persuasion
      	Sommet du G20 à Londres en 2009
    

    
      	Coopération internationale
      	20
      	Défaut de coordination des pays sur le changement climatique
      	Réduire les émissions de CO2
      	Persuasion
      	Accords de Paris sur le climat de 2015
    

    
      	Financement public de la R&D
      	21
      	Trop peu de R&D
      	Augmenter la R&D financée par l’État (universités et autres)
      	Services publics
      	Armée et enseignement supérieur aux États-Unis, gouvernement britannique, consortium du CERN
    

    
      	Programmes en éducation dès la petite enfance
      	19
      	Tous les enfants n’ont pas les mêmes opportunités
      	Augmenter les opportunités pour les enfants plus pauvres d’atteindre un niveau d’éducation plus élevé
      	Services publics
      	Programmes aux États-Unis (vidéo de James Heckman)
    

  





Figure 22.3 
Politiques économiques visant à atténuer les défaillances de marché ou à répondre aux injustices, traitées dans les unités précédentes.






Une partie du problème

Pour remplir les objectifs importants de ces politiques, l’État doit être assorti de pouvoirs extraordinaires lui permettant d’obtenir les informations nécessaires et de s’assurer du respect des obligations, le cas échéant. Cela crée un dilemme : pour que l’État résolve avec succès des problèmes, il doit être suffisamment puissant pour potentiellement constituer un problème lui-même. Des exemples tirés de l’Histoire et de l’actualité nous montrent des États utilisant leur monopole sur l’usage de la force pour réduire au silence l’opposition et extraire des richesses personnelles colossales pour leurs hauts fonctionnaires et dirigeants.

Avant la Révolution française, Louis XIV, surnommé le Roi Soleil par ses sujets, affirmait : « L’État, c’est moi ». De l’autre côté de la Manche, presque à la même période, William Pitt avait une vision différente de son roi, déclarant, « Dans sa chaumière, l’homme le plus pauvre peut défier toutes les forces de la Couronne », comme vous l’avez vu dans l’Exercice 1.6.

Les sociétés bien gouvernées ont trouvé des moyens de limiter les dommages que peut infliger l’État en abusant de son pouvoir, sans affaiblir la capacité de ce dernier à répondre aux problèmes de la société. Ces moyens consistent généralement en une combinaison de deux éléments :


  	Des élections démocratiques : pour permettre aux citoyens de sanctionner un gouvernement qui utilise ses pouvoirs dans son propre intérêt ou les intérêts d’un petit groupe.

  	Des garde-fous institutionnels : ainsi que des limites constitutionnelles à l’action des gouvernements.



Le second point explique pourquoi William Pitt faisait remarquer que bien qu’un pauvre fermier puisse avoir du mal à empêcher la pluie de s’infiltrer dans sa maison, il pouvait en toute confiance en exclure l’entrée au roi d’Angleterre.

Dans une économie capitaliste, à moins de circonstances exceptionnelles, l’État ne peut pas confisquer vos biens, ce qui limite sa capacité à s’enrichir à vos dépens. C’est une limite essentielle aux pouvoirs arbitraires de l’État. Un exemple de circonstance exceptionnelle est la situation dans laquelle votre terrain serait le seul endroit possible pour construire un pont nécessaire pour résoudre un problème de transport. La plupart des États ont le droit d’acquérir votre terrain à un prix jugé par une instance indépendante comme juste, même si vous ne voulez pas vendre. Ce pouvoir de prendre la propriété privée pour l’usage public porte différents noms. Il est appelé « right of eminent domain » aux États-Unis, « compulsory purchase » au Royaume-Uni et « droit de préemption » en France.

Nous verrons que même lorsqu’il y a des limites bien conçues aux pouvoirs publics et la possibilité d’exceptions pour mieux répondre aux besoins des citoyens, l’État, à l’image des marchés, échoue parfois.


	monopole naturel
	Un procédé de production dans lequel la courbe de coût moyen à long terme a une pente suffisamment négative pour rendre impossible une concurrence durable entre les entreprises sur ce marché.



Pour comprendre pourquoi ni les marchés, ni les États ne peuvent offrir de solutions idéales aux problèmes économiques, pensez au cas d’un monopole naturel traité dans les Unités 7 et 12. L’approvisionnement en eau potable dans une ville ou la transmission d’électricité à travers un réseau national sont des exemples. Dans ces cas, les économies d’échelle sont telles que la solution la plus efficace consiste à laisser une seule entité (une entreprise privée ou l’État) fournir le service.

Si le monopole est un service privé, nous savons que l’entreprise devra faire face à une courbe de demande décroissante, qui limite le prix auquel elle peut vendre ses biens. L’entreprise monopoliste voudra à la fois réduire ses coûts et limiter sa production pour demander un prix plus élevé. Il en résulte que le prix sera au-dessus du coût marginal de production, ce qui signifie que certains consommateurs qui seraient prêts à payer au plus le coût marginal ne consommeront pas le service.

Est-ce que l’État ferait mieux ?


	responsabilité économique
	Responsabilité possible grâce à des processus économiques, notamment la concurrence entre des entreprises ou d’autres entités au sein desquelles ne pas tenir compte de ceux affectés se traduirait par des pertes en profits ou une faillite d’entreprise. Voir également : responsabilité (au sens de avoir à répondre de), responsabilité politique.
	responsabilité politique
	responsabilité exercée à travers des processus politiques comme les élections, le contrôle par un gouvernement élu, ou la consul­tation des citoyens concernés. Voir également : responsabilité, responsabilité économique.
	défaillance du marché
	Lorsque les marchés allouent des ressources d’une manière qui n’est pas Pareto-efficace.
	défaillance des pouvoirs publics
	Un échec de responsabilité poli­tique. (Ce terme est très utilisé dans toutes sortes d’acceptions, dont aucune n’est strictement analogue à la défaillance de marché, pour laquelle le critère est simplement l’inefficacité au sens de Pareto).



Idéalement, un monopole naturel d’État fixerait le prix de sorte qu’il soit égal au coût marginal et utiliserait un système de taxation adapté pour financer les coûts fixes. Cependant, l’État a peu d’incitations à réduire ses coûts. L’entreprise de fourniture d’eau ou d’électricité détenue par l’État peut être poussée à engager plus d’employés que nécessaire afin d’offrir des emplois bien payés à des individus qui ont des accointances politiques. Il en résulte des coûts qui peuvent être supérieurs à ce qu’ils seraient autrement. Des individus riches ou des entreprises peuvent faire pression sur le monopole d’État pour qu’il offre ses services de façon préférentielle à des groupes d’intérêt spécifiques.

Cet exemple illustre les similarités et les différences entre la responsabilité économique du marché et la responsabilité politique d’un gouvernement démocratique. L’entreprise monopolistique et l’État peuvent tous deux agir dans leur propre intérêt aux dépens du consommateur ou du contribuable, mais ils sont aussi tous deux limités dans leurs actions. L’entreprise monopolistique ne peut pas fixer le prix qu’elle veut : elle est limitée par la courbe de demande. L’État n’est pas libre d’augmenter les coûts du service en engageant et en favorisant uniquement des « amis de l’État » parce qu’il risque de subir une défaite électorale.

Ces deux exemples (monopole naturel privé ou d’État) illustrent les problème de défaillance du marché (le monopole fixe un prix supérieur au coût marginal) et de ce qui est parfois appelé défaillance des pouvoirs publics (l’incapacité à minimiser les coûts de production du service), ainsi que les problèmes liés à l’adoption de politiques dans un monde réel dans lequel aucune de ces défaillances ne peut être complètement évitée.

Qu’est-ce qui fonctionne mieux ? Il n’y a pas de réponse générale à cette question. De plus, il y a beaucoup d’autres possibilités en plus de la propriété privée ou publique, dont :


  	la propriété privée sous régulation publique,

  	la propriété publique avec concurrence entre entreprises privées pour avoir le droit, limité dans le temps, de produire et de vendre le service.



Considérer l’État comme un acteur économique qui poursuit ses objectifs sous une contrainte de faisabilité va nous permettre de mieux comprendre ce qui pousse l’État à résoudre les problèmes plutôt qu’à en créer.5


  Exercice 22.1 Gouvernement et contrôle de soi

  James Madison, une figure majeure des débats sur la constitution des États-Unis après la victoire des anciennes colonies britanniques lors de la Guerre d’Indépendance américaine, a écrit en 1788 :6

  
    Dans la conception d’un gouvernement qui doit être géré par des hommes pour des hommes, la grande difficulté est la suivante : vous devez d’abord permettre au gouvernement de contrôler les gouvernés ; et ensuite vous devez l’obliger à se contrôler lui-même.

  

  Comment la démocratie (y compris l’État de droit) répond-elle aux préoccupations de Madison sur la manière de forcer l’État à « se contrôler » ?




  Exercice 22.2 La relation entre développement économique et taille du secteur public

  Utilisez la Figure 22.2 pour vous aider à répondre aux questions suivantes :

  
    	Pourquoi la Pax Britannica fut une période caractérisée par une taille réduite du secteur public ?

    	Comparez la Figure 22.2 avec la Figure 1.1a. Pourquoi pensez-vous que la croissance du secteur public coïncide à la fois avec l’émergence du capitalisme en tant que système économique aux 17e et 18e siècles et avec la hausse de la production par personne ?

    	Comparez deux périodes de « paix » : la Pax Britannica et la période suivant la fin de la Seconde Guerre mondiale. Pourquoi pensez-vous que le secteur public a grossi lors de la seconde période ?

  



22.2 L’État agissant comme un monopoliste

Comme nous l’avons mentionné dans la section précédente, les États ont le pouvoir de résoudre des problèmes, mais en créent également. Les dirigeants et les membres des gouvernements/administrations abusent souvent de leur pouvoir dans leur intérêt personnel :


  	France : Louis XIV, le Roi Soleil, a régné sur la France de 1643 à 1715. Entre 1661 et 1710, il fit édifier pour lui-même un palais et des jardins luxueux au château de Versailles, qui est maintenant l’une des attractions touristiques les plus visitées au monde.

  	Côte d’Ivoire : de 1960 à 1993, lorsqu’il était président de la Côte d’Ivoire, Félix Houphouët-Boigny accumula une fortune estimée entre 7 et 11 milliards de dollars, dont il détenait une grande partie dans des comptes en Suisse. Il a demandé un jour : « Y a-t-il un seul homme sérieux sur Terre qui ne garde pas une partie de sa fortune en Suisse ? »

  	Roumanie : Nicolas Ceausescu, le chef d’État roumain sous le régime communiste pendant plus de deux décennies, accumula une richesse considérable, dont la partie la plus visible était constituée par la douzaine de palais dont les salles de bains étaient dotées de baignoires au carrelage doré et de dérouleurs de papier toilette en or massif.

  	Russie : grâce à leurs relations personnelles avec le président Vladimir Poutine, des hommes d’affaires appelés oligarques ont obtenu des actifs valant plusieurs centaines de millions de roubles.



D’autres États, parfois des États non démocratiques comme ceux que nous venons de mentionner, peuvent offrir des services publics importants et sont gouvernés par des personnes ne s’octroyant pas de gains personnels déraisonnables.

Préférences et ensembles des possibles

Afin de comprendre pourquoi les États font ce qu’ils font, nous allons d’abord modéliser l’État comme un seul individu et utiliser les concepts habituels, à savoir :


  	ses préférences,

  	et les contraintes qui déterminent les actions et résultats qu’il est capable de réaliser.



Nous considérons l’État comme un acteur unique, mais il est en fait composé d’un grand nombre d’acteurs. À l’image des directeurs et des propriétaires d’entreprise, ceux d’un État ont des motivations très variées. Parmi les motivations des individus occupant des postes de dirigeants au sein de gouvernements, on retrouve souvent les suivantes :


  	Bienveillance : améliorer le bien-être des citoyens.

  	Népotisme : accorder une importance spéciale à un groupe particulier (comme la région dont est issu le dirigeant ou une religion particulière).

  	Intérêt personnel : utiliser le pouvoir octroyé par leur position afin de s’enrichir personnellement.



Pour commencer, nous modélisons l’État en tant que « monopoliste politique », ce qui veut dire qu’il n’est pas exposé à la concurrence via des élections qui pourraient le destituer. Nous appelons cela le modèle d’« État en tant que monopoliste ». Un État correspondant à cette description est une dictature. Même en l’absence d’élections, le dictateur fait face à une contrainte de faisabilité : ses pouvoirs ne sont pas illimités, il peut être démis de ses fonctions par une révolte populaire.

Selon ses préférences et les contraintes auxquelles il fait face, l’État peut utiliser le revenu fiscal perçu à des fins diverses, comme :


  	Mettre à disposition des services à pratiquement tous les citoyens : cela inclut l’éducation et la santé.

  	Fournir des services publics ou d’autres avantages à des groupes ciblés : comme des emplois bien payés ou des exemptions d’impôt.

  	Se réserver des revenus considérables : ou d’autres avantage économiques pour les dirigeants ou leurs familles.



Dictateur à la recherche de rentes

Comme pour tous les modèles, nous simplifions considérablement afin de pouvoir nous concentrer sur les aspects les plus importants du problème :


  	Le « dictateur » est complètement égoïste.

  	Il choisit le montant de l’impôt que les citoyens vont devoir payer…

  	… et empoche simplement les recettes fiscales, moins ce qu’il dépense en services publics (comme les services de base en santé ou en éducation) pour les citoyens…

  	… services qu’il fournit car s’il accapare trop de richesses pour lui, une révolte populaire pourrait le destituer.



Bien que simple, ce modèle reflète certaines réalités essentielles :


  	Le peuple roumain s’est soulevé contre Nicolae Ceausescu en 1989 après avoir été sous son joug pendant vingt-neuf ans. L’armée rejoignit le soulèvement, et sa femme et lui furent exécutés.

  	Louis XVI fut chassé du pouvoir par la Révolution française en 1789, au cours de laquelle des milliers d’hommes et de femmes armés assiégèrent le château de Versailles. Il fut guillotiné en 1793.




	rente politique
	Le montant d’un paiement ou d’un autre bénéfice excédant la seconde meilleure alternative d’un individu (position de réserve) qui existe en raison de la position politique de l’individu. La position de réserve dans ce cas renvoie à la situation de l’individu en l’absence d’une position politique privilégiée. Voir également : rente économique.



Les coûts des services publics incluent ce qu’aurait gagné le dictateur en tant que citoyen lambda. La somme que reçoit le dictateur (les recettes fiscales moins les coûts des services publics) est appelée une rente politique :


  	C’est une rente : cela correspond au montant supplémentaire reçu par le dictateur par rapport à sa seconde meilleure option (c’est-à-dire travailler comme un citoyen ordinaire).

  	Les rentes sont politiques : elles existent en raison des institutions politiques en place. Le dictateur obtient un revenu excédent son revenu de réserve parce qu’il occupe une position de pouvoir au sein de l’État.



Ces rentes sont un exemple de rentes persistantes (ou stationnaires). Contrairement aux rentes stationnaires qui encouragent les travailleurs à travailler beaucoup et bien, ou aux rentes dynamiques que reçoivent les innovateurs à succès, ces rentes ne jouent aucun rôle utile dans l’économie. Elles récompensent simplement le fait d’avoir du pouvoir.

La recherche de rentes par un dictateur (qui comprend toutes les activités visant à étendre ou à perpétuer ses revenus élevés) implique souvent d’utiliser les ressources de l’économie afin de contrôler la population pour permettre au dictateur de rester au pouvoir, au lieu de les utiliser pour produire des biens et services. Cela ressemble à certaines activités de recherche de rentes d’une entreprise maximisant ses profits, comme faire de la publicité ou exercer une pression sur le gouvernement pour obtenir des avantages fiscaux. Cependant, cela diffère des activités de recherche de rentes comme l’innovation, qui crée souvent des bénéfices économiques considérables.

Pour simplifier le problème de prise de décision du dictateur, nous supposons que le dictateur ne choisit pas le service public qu’il va offrir, c’est-à-dire que nous prenons le service public comme donné. Le dictateur ne choisit que la quantité d’impôts à lever.

Même un dictateur n’est pas libre de faire ce qu’il veut

Comme dans l’Unité 5, où Bruno usait de son pouvoir coercitif pour exploiter Angela, le dictateur ne voudra pas fixer un niveau d’impôts tel que les citoyens n’auraient plus la force ni la capacité de produire. Cependant, le dictateur fait face à une contrainte supplémentaire : si l’impôt est trop élevé, les citoyens vont essayer de le chasser du pouvoir, en se révoltant ou en s’engageant dans d’autres formes de protestation.

Nous supposons qu’il y ait deux raisons de destituer un dictateur :


  	Des raisons liées à la performance : par exemple, si les impôts demandés sont trop élevés.

  	Des raisons non liées à la performance : le dictateur n’a pas de contrôle sur ces raisons.



Le dictateur veut maximiser la rente politique totale attendue pendant qu’il est au pouvoir, et pas uniquement la rente qu’il peut obtenir pendant une année. Il doit donc prendre en compte la durée probable de sa place au pouvoir. Il est bien sûr impossible de la prédire, mais il peut raisonnablement s’attendre à ce que, pour une quantité donnée de services publics, le temps qu’il passera au pouvoir soit inversement proportionnel au montant de l’impôt qu’il demande.

La Figure 22.4 montre de quelle manière un dictateur, se projetant dans le futur, évaluerait deux niveaux possibles d’imposition. Avec le niveau plus élevé, le dictateur reçoit une rente annuelle plus importante, mais pendant une période plus courte, parce que la probabilité qu’il soit chassé du pouvoir est plus élevée.





            [image: Le dictateur, se projetant dans le futur, considère la rente politique totale qu’il obtiendra avec deux niveaux différents d’imposition annuelle. ]



Figure 22.4 
Le dictateur, se projetant dans le futur, considère la rente politique totale qu’il obtiendra avec deux niveaux différents d’imposition annuelle.









            [image: Impôt plus élevé : Si le dictateur perçoit un impôt T2, il anticipe de rester au pouvoir pendant D2 ans. Sa rente politique totale est (T2 − C)D2, où C correspond au coût des services publics offerts. ]



Impôt plus élevé



Si le dictateur perçoit un impôt T2, il anticipe de rester au pouvoir pendant D2 ans. Sa rente politique totale est (T2 − C)D2, où C correspond au coût des services publics offerts.









            [image: Impôt plus faible : S’il perçoit moins d’impôts, il s’attend à rester plus longtemps au pouvoir. Sa rente politique totale est (T1 – C)D1. ]



Impôt plus faible



S’il perçoit moins d’impôts, il s’attend à rester plus longtemps au pouvoir. Sa rente politique totale est (T1 – C)D1.








En supposant que le secteur privé n’offre pas aussi ces services au public, vous pouvez considérer l’État comme un monopoliste offrant les services publics à un « prix » (l’impôt) que les citoyens sont légalement obligés de payer. Le dictateur fait face à une contrainte similaire à une courbe de demande. Tout comme la quantité que peut offrir une entreprise monopolistique est inversement proportionnelle au prix qu’elle fixe, le temps que passera le dictateur au pouvoir est inversement proportionnel au taux d’imposition qu’il fixe.

La Figure 22.5 montre l’effet du taux d’imposition fixé par le dictateur sur la durée attendue du gouvernement, définie comme le nombre d’années qu’il peut espérer rester au pouvoir après cette année.




            [image: La courbe de durée : le dictateur fixe l’impôt, étant donné le coût des services publics ]



Figure 22.5 
La courbe de durée : le dictateur fixe l’impôt, étant donné le coût des services publics.






Quelle est la durée de règne maximale (Dmax) que le dictateur puisse espérer ? Pour trouver la réponse, imaginez que notre dictateur perde soudainement tout intérêt pour l’argent et veuille simplement rester aussi longtemps que possible au pouvoir. Que ferait-il ?

Il ne peut pas réduire la probabilité d’être destitué pour des raisons indépendantes de sa performance. Cependant, il peut réduire la probabilité d’être destitué « liée à sa performance » en collectant juste assez d’impôts pour couvrir les coûts de production des services publics. Dans la Figure 22.5, Dmax correspond donc au point d’intersection entre la courbe de durée et la droite des coûts. C’est la durée attendue lorsque l’on ne considère que les facteurs non liés à la performance du dictateur. Tout taux d’imposition supérieur au coût de production réduit la durée espérée en dessous de Dmax comme le montre la pente descendante de la courbe de durée.

Leibniz : La durée espérée du dictateur ou de l’élite au pouvoir

La courbe de durée passe par les points X et Y de la Figure 22.4 et ne descend pas sous la droite des coûts parce que si elle le faisait, le dictateur devrait payer de sa poche une partie des coûts des services publics. Le dictateur dans un pays où l’État de droit est davantage respecté – donc où la probabilité d’une révolte non liée à la performance est moins élevée – aura une courbe de durée qui croisera la droite des coûts à la droite de la courbe représentée sur le graphique.

La courbe de durée correspond à la frontière des possibles pour le dictateur. Les points appartenant à l’ensemble des possibles au-dessus de la droite des coûts impliquent des rentes positives pour lui. La courbe représente un arbitrage familier :


  	Des impôts plus élevés : plus de rentes à court terme au prix d’une probabilité supérieure d’être chassé du pouvoir rapidement. Une durée moindre au pouvoir est le coût d’opportunité de rentes annuelles plus élevées.

  	Des impôts plus faibles : le dictateur obtient des rentes sur une durée plus longue, mais d’un montant annuel inférieur. Des rentes annuelles moins élevées sont le coût d’opportunité d’une durée au pouvoir plus longue.



Le dictateur choisit un niveau d’imposition maximisant sa rente totale

Comment un dictateur exposé à une courbe de durée choisit-il le taux de prélèvement qu’il imposera aux citoyens ? La réponse ressemble à la manière dont une entreprise monopolistique fixerait le prix de son produit. Regardez la Figure 22.6.




            [image: Le dictateur choisit un niveau d’imposition qui maximise ses rentes politiques ]



Figure 22.6 
Le dictateur choisit un niveau d’imposition qui maximise ses rentes politiques.






Le dictateur trouvera le montant d’impôt qui maximisera sa rente politique totale attendue, qui, comme dans la Figure 22.6, sera :



Ce problème est analogue à l’entreprise maximisant ses profits, qui choisit le prix qui lui permettra d’atteindre le niveau le plus élevé s’agissant des profits attendus, soit (P − C)Q, où P est le prix que fixe l’entreprise et Q, la quantité vendue.

La convexité implique que pour une valeur donnée de D, se déplacer vers le haut du graphique (augmenter T) rend les courbes plus pentues, tandis que pour une valeur donnée de T, se déplacer vers la droite (augmenter D) aplatit les courbes.

Tout comme nous avons utilisé les courbes d’isoprofit de l’entreprise pour déterminer le prix qu’elle fixera afin de maximiser ses profits, nous pouvons maintenant utiliser les courbes d’isorente du dictateur tracées sur la figure afin de déterminer le taux d’imposition qu’il imposera aux citoyens. La forme des courbes d’isorente est similaire à celle des courbes d’isoprofit :


  	Les courbes d’isorente supérieures sont les plus éloignées de l’origine.

  	La valeur absolue de leur pente est (T − C)/D.

  	Elles sont « courbées vers l’intérieur » (convexes) vers l’origine, comme on peut le voir sur le graphique.

  	La courbe d’isorente correspondant à « l’absence de rente » est la droite horizontale des coûts (sa pente est nulle).



Supposez maintenant que le dictateur pense à fixer un faible niveau d’impôt et à rester longtemps au pouvoir, ce qui correspond au point A. Parce qu’à ce point, le courbe d’isorente est moins pentue que la courbe de durée, nous pouvons voir qu’il ferait mieux en augmentant le niveau d’impôt et en supportant le coût d’opportunité associé (une durée au pouvoir attendue réduite).

En poursuivant ce raisonnement, nous pouvons observer que le taux d’imposition indiqué par le point F sur la courbe de durée offre au dictateur un plus grand surplus par an, mais insuffisant pour compenser la durée raccourcie de son règne. Un taux d’imposition plus faible augmenterait sa rente attendue.

Leibniz : Comment le monopoliste fixe le niveau d’imposition maximisant sa rente

Afin de maximiser sa rente politique, le dictateur va sélectionner le point B, c’est-à-dire imposer l’impôt T* et espérer rester au pouvoir pendant D* années, ce qui correspond à une rente totale de (T* − C)D*. Au point B, la pente de la courbe d’isorente la plus élevée est égale à la pente de la frontière des possibles (la courbe de durée) :




  Question 22.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Observez la Figure 22.6. Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Un dictateur égoïste va maximiser le revenu fiscal annuel qu’il collecte.

    	Se déplacer du point A au point B sur le graphique est une amélioration au sens de Pareto, améliorant la situation à la fois des citoyens et du dictateur.

    	À T*, une augmentation du taux d’imposition augmente la rente totale attendue.

    	Les dictateurs utilisent une partie des recettes fiscales pour offrir des services publics essentiels.

  

  
    	Faux. Un dictateur maximise la rente totale attendue, ce qui requiert que l’impôt soit inférieur au niveau maximal (comme T* dans le graphique ci-dessus).

    	Faux. Cela améliore la situation du dictateur. Cependant, les citoyens se trouveront dans une moins bonne situation, puisqu’ils devront payer plus d’impôts sans amélioration des services publics en place, ni augmentation de l’offre.

    	Faux. T* est le taux d’imposition optimal. Augmenter le taux d’imposition au-delà de ce niveau diminuera la rente totale attendue parce que le raccourcissement de la durée attendue l’emportera sur l’augmentation de la rente annuelle.

    	Vrai. Les dictateurs ne peuvent pas s’accaparer tous les revenus fiscaux pour leur rente, mais doivent dépenser au moins C pour offrir des services publics essentiels (État de droit, défense, etc.) afin d’éviter de perdre le pouvoir.

  



22.3 La concurrence politique affecte les actions de l’État

Tout comme la concurrence discipline les entreprises d’une économie en limitant les profits qu’elles peuvent réaliser en fixant un prix trop élevé, la compétition électorale est la méthode utilisée dans une démocratie pour discipliner les politiciens et s’assurer qu’ils offrent les services désirés par le peuple à un prix raisonnable (en termes d’impôts). Ci-dessous, nous proposons quelques éléments probants à ce sujet, à partir de données américaines.

Dans d’autres pays, on peut également observer que le risque de perdre le pouvoir affecte les actions des politiciens. L’introduction d’élections locales dans les villages chinois donna lieu à une hausse de l’offre de services publics locaux, comme les services de santé ou l’éducation, et s’accompagna vraisemblablement d’une baisse de la corruption.7

Même dans des contextes non démocratiques, la peur de perdre leur poste peut discipliner les politiciens. En Chine, les gouverneurs des provinces et les secrétaires du Parti communiste ne sont pas soumis à l’examen des électeurs, mais à celui de fonctionnaires de haut niveau du gouvernement central. Les gouverneurs et les secrétaires du parti sont souvent promus, mais presque tout aussi souvent renvoyés. Les archives de tous les licenciements sur la période 1975–1998 montrent que ceux dont la province connut une croissance économique rapide furent promus, tandis que ceux dont la province connut un retard de développement économique furent démis de leurs fonctions.


  Comment les économistes apprennent des données La concurrence électorale influence-t-elle les politiques ?

  Imaginez un politicien qui souhaite rester au pouvoir et qui sait qu’il doit satisfaire la majorité des électeurs pour être réélu. Cependant, il a aussi ses propres objectifs : faire progresser un programme particulier qu’il apprécie ou maintenir des bonnes relations avec les individus riches qui soutiendront ses campagnes électorales et qui le recruteront quand sa carrière politique sera terminée. Est-ce que la menace de « satisfaire les électeurs ou être chassé du pouvoir » va le conduire à favoriser davantage les intérêts de la population, au lieu de ses intérêts personnels ?

  Une simple comparaison des mesures mises en œuvre par les politiciens dans les districts sans concurrence électorale (par exemple, quand il n’y a pas d’autre candidat pour le même siège) à celles mises en œuvre là où il y a une concurrence électorale ne permet pas de répondre à la question. En effet, les districts concurrentiels et non concurrentiels, ainsi que les politiciens qui les représentent, sont différents à bien des égards, de sorte qu’une simple comparaison mélangerait les effets de la compétition politique avec les effets de ces autres différences.

  Les économistes Tim Besley et Anne Case ont développé une méthode ingénieuse pour répondre à la question. Les gouverneurs de certains États américains ne peuvent effectuer plus de deux mandats de quatre ans. Ainsi, à la fin de leur premier mandat, ils font face à une concurrence électorale pour leur réélection. Lors de leur second mandat, ils n’y seront plus soumis puisqu’ils ne seront pas autorisés à se présenter.

  Dans cette « expérience », le « traitement » correspond à la perspective de la concurrence électorale, et les gouverneurs dans leur premier mandat sont le « groupe de traitement ». Les gouverneurs dans leur second mandat représentent le « groupe de contrôle ». Comme dans toute bonne expérience, les autres facteurs importants sont gardés constants. Nous observons les mêmes individus, dans les mêmes districts, en tant que traité et en tant que contrôle.

  Ils ont trouvé qu’au cours de leur premier mandat (la période de traitement), les gouverneurs républicains et démocrates ont mis en place des niveaux très similaires d’imposition totale par personne. Cependant, au cours de leur second mandat (la période de contrôle), les gouverneurs du Parti démocrate, qui ont tendance à préférer plus de dépenses publiques et d’impôts, ont mis en place des niveaux d’impôts beaucoup plus élevés que les Républicains. Les gouverneurs républicains, quand ils n’étaient pas soumis à la compétition politique, ont mis en place des taux plus faibles pour le salaire minimum.

  Qu’ils soient démocrates ou républicains, les gouverneurs soumis à la concurrence électorale lors de leur premier mandat mettent en place des politiques très similaires à celles appréciées par les électeurs indécis (« swing voters ») dont le vote change d’une élection à l’autre, et qui jouent un rôle déterminant dans le résultat de nombreuses élections, à savoir : des impôts faibles et un salaire minimum élevé. Cependant, ils s’en écartent ensuite en fonction de leurs préférences politiques ou de leurs intérêts économiques, lorsque la concurrence électorale a disparu.



La concurrence politique comme une contrainte


	élite gouvernante
	Très hautes autorités de l’État et du gouvernement, comme le président, les membres des cabinets et les responsables du Parlement unis par un intérêt commun comme l’appartenance à un parti politique particulier.



Nous introduisons maintenant la compétition politique dans le modèle pour observer comment cela influence le choix du niveau d’imposition. Le gouvernement n’est plus représenté par un dictateur, mais par ce que nous appelons une élite gouvernante, composée de hauts fonctionnaires et de leaders parlementaires, unifiés par un intérêt commun tel que l’adhésion à un parti particulier. Contrairement au dictateur, l’élite ne peut être démise de ses fonctions qu’en perdant une élection, et non pas par un soulèvement populaire ou d’autres moyens non électoraux.

Quand nous parlons de destitution du pouvoir ou de la durée au pouvoir, nous ne parlons pas d’un individu en particulier (ce qui était le cas avec le dictateur), mais plutôt d’un groupe entier et de son affiliation à un parti politique. Aux États-Unis, par exemple, l’élite gouvernante du Parti républicain fut démise de ses fonctions en 2008 avec l’élection de Barack Obama. L’élite gouvernante du Parti démocrate associée à la présidence d’Obama fut démise de ses fonctions avec l’élection de Donald Trump huit ans après.

Dans notre modèle, l’élite gouvernante peut être démise de ses fonctions pour deux raisons, toujours à l’occasion d’élections (bien que, bien sûr, la réalité soit plus complexe) :


  	Des raisons liées à la performance : elle lève trop d’impôts, par exemple.

  	Des raisons non liées à la performance : même les élites au pouvoir qui servent les intérêts de leurs citoyens perdent souvent les élections.



La Figure 22.7 présente plusieurs exemples de la durée au pouvoir d’élites gouvernantes et des raisons pour lesquelles elles ont finalement quitté le pouvoir. Le mandat ininterrompu le plus long d’une élite gouvernante fut celui du Parti révolutionnaire institutionnel (PRI) mexicain, qui fut à la tête du Mexique de la révolution mexicaine au début du 20e siècle jusqu’au début du 21e siècle. Le plus long gouvernement par un seul individu est celui de Fidel Castro (quarante-neuf ans) à Cuba, auquel a succédé son frère Raul. La période la plus courte au pouvoir dans ce tableau correspond au gouvernement élu de Gough Whitlam en Australie, qui fut remplacé par le Gouverneur général (qui n’est pas un élu) suite à une impasse parlementaire sur le budget.





  
    
      	Élite gouvernante
      	Pays
      	Règne
      	Modalité d’accès au pouvoir
      	Modalité de départ du pouvoir
    

  
  
    
      	Parti du Congrès
      	Inde
      	1947–1977
      	Élection (fin du régime colonial)
      	Élection
    

    
      	Parti communiste
      	Cuba
      	1959–
      	Révolution
      	Toujours au pouvoir en 2017
    

    
      	Parti social-démocrate
      	Suède
      	1932–1976
      	Élection
      	Élection
    

    
      	Deuxième République
      	Espagne
      	1931–1939
      	Élection
      	Coup d’État militaire, guerre civile
    

    
      	Francisco Franco
      	Espagne
      	1939–1975
      	Coup d’État militaire, guerre civile
      	Mort naturelle, retour de la démocratie
    

    
      	Parti révolutionnaire institutionnel
      	Mexique
      	1929–2000
      	Élection
      	Élection
    

    
      	Parti démocrate
      	États-Unis
      	1933–1953
      	Élection
      	Élection
    

    
      	Parti sandiniste
      	Nicaragua
      	1979–1990
      	Révolution
      	Élection
    

    
      	Congrès national africain
      	Afrique du Sud
      	1994–
      	Révolution non violente & élection
      	Toujours au pouvoir en 2017
    

    
      	Parti travailliste australien
      	Australie
      	1972–1975
      	Élection
      	Démis par l’exécutif (non élu)
    

  





Figure 22.7 
Exemples d’élites gouvernantes, leur période au pouvoir et les raisons de leur départ.






L’idée clé dans notre modèle est que la concurrence politique rend la probabilité de perdre une élection plus dépendante de la performance du gouvernement. Cela signifie que la courbe de durée est davantage aplatie. En d’autres mots, une hausse des impôts par l’État aura un effet plus important sur la durée attendue au pouvoir de l’élite gouvernante qu’en l’absence de compétition politique.

La réponse de la durée attendue à une variation des impôts est :



C’est l’inverse de la pente de la courbe de durée. Si la concurrence politique est faible, la courbe est plus pentue, à l’image d’une courbe de demande fortement pentue (inélastique), qui indique une faible concurrence sur le marché des biens et services.

La courbe de durée plus plate, plus concurrentielle, qui est tracée dans la Figure 22.8 indique une situation dans laquelle la hausse de l’impôt au-delà du coût de production des services publics est associée à une réduction de la durée du pouvoir pour l’élite gouvernante.





            [image: L’ensemble des possibles pour l’impôt et la durée du gouvernement dans un système politique relativement peu concurrentiel et concurrentiel. ]



Figure 22.8 
L’ensemble des possibles pour l’impôt et la durée du gouvernement dans un système politique relativement peu concurrentiel et concurrentiel.









            [image: Une dictature : Dans une dictature, la courbe de durée est pentue. ]



Une dictature



Dans une dictature, la courbe de durée est pentue.









            [image: Une courbe plus plate : La courbe de durée plus concurrentielle (plus sombre) est plus plate. ]



Une courbe plus plate



La courbe de durée plus concurrentielle (plus sombre) est plus plate.









            [image: Une hausse d’impôts : La hausse de l’impôt au niveau de T’ au-delà du coût de production des services publics est associée à une réduction plus considérable de l’espérance de vie du gouvernement quand la concurrence politique est plus forte. ]



Une hausse d’impôts



La hausse de l’impôt au niveau de T’ au-delà du coût de production des services publics est associée à une réduction plus considérable de l’espérance de vie du gouvernement quand la concurrence politique est plus forte.








Le modèle permet de comprendre pourquoi les élites gouvernantes ainsi que les riches et puissants membres de la société souvent alliés à ces élites se sont si souvent opposés à la démocratie et ont tenté de limiter les droits politiques des moins riches. Dans la Figure 22.9, le vote est initialement réservé aux riches et, en conséquence, l’élite est soumise à une faible concurrence politique (la courbe de durée est pentue) et maximise sa rente au point B. Cependant, supposez maintenant que tout le monde ait le droit de vote et que des partis politiques d’opposition aient le droit de défier l’élite. Cette hausse de concurrence politique se reflète dans la courbe de durée aplatie, indiquant que l’ensemble des possibles de l’élite s’est restreint. Elle choisit maintenant le point G et lève moins d’impôts par an.




            [image: Choix du niveau d’imposition dans des contextes plus et moins concurrentiels ]



Figure 22.9 
Choix du niveau d’imposition dans des contextes plus et moins concurrentiels.






Remarquez, sur la figure, que l’élite politique dans un système plus concurrentiel adopte un impôt plus faible, mais a la même durée au pouvoir espérée que l’élite du système moins concurrentiel (avec un impôt plus élevé). Cependant ce n’est pas nécessairement le cas : en général, la durée peut s’allonger ou se raccourcir lorsque le contexte devient plus concurrentiel.


	effet de substitution
	L’effet dû uniquement aux changements dans le prix ou le coût d’opportunité, pour un nouveau niveau d’utilité donné.
	effet de revenu
	L’effet qu’un revenu additionnel aurait s’il n’y avait pas de changement dans le prix ou le coût d’opportunité.



Vous connaissez déjà la raison pour laquelle la durée au pouvoir attendue peut ne pas changer lorsque la concurrence politique augmente.Deux effets se contrebalancent :


  	Augmenter les impôts implique un risque de destitution plus élevé pour l’élite au pouvoir : la courbe de durée est plus plate. C’est l’effet de substitution : il pousse l’élite au pouvoir à choisir une durée espérée plus longue et une rente annuelle moindre.

  	L’élite gouvernante a perdu du pouvoir : le déplacement vers l’intérieur de la courbe de durée signifie qu’elle recevra moins de rentes quoi qu’elle fasse. C’est l’effet de revenu qui résulte du choix de l’élite au pouvoir d’avoir une durée espérée moindre et un taux d’imposition plus faible.



Dans l’exemple que nous avons montré, l’effet de substitution compense exactement l’effet de revenu.

Leibniz : L’effet de revenu et l’effet de substitution d’une augmentation du niveau de concurrence politique


  Exercice 22.3 Comparaison des courbes de durée au pouvoir pour des gouvernements et des entreprises monopolistiques

  Dans quelle mesure la courbe de durée au pouvoir de la Figure 22.8 est-elle similaire et différente de la courbe de demande à laquelle fait face une entreprise monopolistique que nous avons étudiée à l’Unité 7 ?




  Exercice 22.4 Effets de revenu et de substitution

  En appliquant ce que vous avez appris sur les effets de revenu et de substitution et comment ils peuvent être analysés dans un graphique avec des courbes d’indifférence et des frontières des possibles (cf. l’Unité 3), retracez la Figure 22.9 pour montrer la décomposition du choix final après la hausse de concurrence, en effet de revenu (réduction de la durée, D) et effet de substitution (hausse de D).



22.4 Pourquoi un ancien dictateur peut vouloir se soumettre à la concurrence politique

Nous avons vu deux versions du modèle de « l’État en tant que monopoliste » : dans l’une, l’« État » est un dictateur qui peut être renversé, comme le furent Louis XVI et Nicolae Ceausescu, et dans l’autre, l’élite gouvernante est soumise à la compétition électorale, avec la possibilité qu’un autre parti politique la batte lors d’une élection et devienne la nouvelle élite gouvernante.

Au fil des deux derniers siècles, le degré de concurrence politique augmenta dans de nombreux pays, de telle sorte que la version de la « concurrence politique » du modèle de « l’État en tant que monopoliste » s’applique plus souvent que celle du « dictateur ».

Vous pouvez en apprendre davantage sur les transitions démocratiques en Afrique du Sud et au Salvador dans ce livre : Elisabeth Jean Wood. 2000. Forging Democracy from Below: Insurgent Transitions in South Africa and El Salvador. Cambridge: Cambridge University Press.

Le plus souvent, cela tient au fait que l’élite gouvernante trouva qu’il était dans son intérêt d’accepter un système politique plus concurrentiel, et parfois d’en créer un de sa propre initiative :


  	Afrique du Sud : vous avez déjà lu que la population d’origine européenne (qui était à la fois l’élite économique et l’élite politique) répondit aux vagues de grèves dans l’industrie, aux protestations locales et aux manifestations étudiantes en octroyant le droit de vote à tous les adultes sud-africains, indépendamment de leur ethnicité.

  	Salvador : après dix ans de guerre civile et face à une insurrection armée qu’elles ne pouvaient pas étouffer, les élites économique, politique et militaire du Salvador se sont inclinées face aux revendications de leurs opposants réclamant un système politique démocratique.

  	États-Unis : au moment de l’adoption de la constitution américaine à la fin du 18e siècle, James Madison, l’auteur du recueil d’articles Le Fédéraliste, pensait que la seule manière de garantir la stabilité était d’augmenter la démocratie. Par cet argument, il persuada les autres riches propriétaires terriens (et propriétaires d’esclaves) de donner une chance à la démocratie. Il en résulta la constitution américaine, ratifiée en 1788, qui malgré sa reconnaissance de l’esclavage en tant qu’institution légale est considérée comme une étape importante de la longue route vers la démocratie totale.



Comment une élite gouvernante non démocratique peut-elle augmenter la stabilité du système face aux troubles ? Une première méthode consiste à utiliser le pouvoir coercitif de l’État pour emprisonner et intimider les opposants qui dénonceraient l’ampleur des rentes politiques du gouvernement. Néanmoins, il y a des limites à l’efficacité de ces stratégies d’« État policier », comme en témoigne l’exemple de l’élite gouvernante blanche sous l’apartheid en Afrique du Sud, dont la tentative a échoué. L’élite du Parti communiste de la République démocratique allemande (l’Allemagne de l’Est) a elle aussi fait l’expérience des limites de sa capacité à imposer la stabilité par la force. Les manifestations populaires et les opposants au gouvernement eurent du succès, notamment parce que la police et les forces armées finirent par se ranger du côté de l’opposition.

Une autre manière de garantir la stabilité est de modifier le système politique pour le rendre plus démocratique, ce qui donne aux citoyens insatisfaits les moyens légaux d’influencer le gouvernement.

Un plus grand degré de démocratie aplatit la courbe de durée, réduisant ainsi la taille de l’ensemble des possibles pour l’élite, comme nous l’avons montré dans la Figure 22.9. Cependant, si le renforcement de la démocratie augmente la stabilité du système politique autant que dans la Figure 22.10, il peut signifier pour l’élite une rente espérée supérieure à celle du point A′. Cela serait possible parce que la hausse de la durée attendue du gouvernement, qui découlerait d’une plus grande stabilité, l’emporterait sur la réduction des impôts, qui pourrait être imposée suite à l’augmentation du pouvoir des citoyens de destituer un gouvernement qui extrait trop de rentes. Dans la Figure 22.10, la rente attendue plus élevée au point A′ se reflète dans la surface plus grande de (T** − C)D** comparée à (T* − C)D*.




            [image: Effet d’une plus grande stabilité et de la concurrence : un exemple dans lequel l’élite gagne ]



Figure 22.10 
Effet d’une plus grande stabilité et de la concurrence : un exemple dans lequel l’élite gagne.







  Exercice 22.5 Effets d’économies réalisées sur le coût des services publics

  Imaginez une situation dans laquelle l’élite pourrait mettre en place le même niveau de services publics à un coût moindre. Cela s’apparenterait à une augmentation de l’efficacité de l’État. Ce serait le cas, par exemple, si l’État pouvait adopter des méthodes d’enseignement plus efficaces ou trouver un moyen d’encourager les enseignants à améliorer leur enseignement. Ou l’État pourrait exiger des entreprises qui construisent des infrastructures publiques, comme les routes, qu’elles se fassent concurrence au lieu de s’entendre pour fixer des prix élevés.

  
    	Quelles courbes changeraient sur le graphique ? Tracez un graphique représentant cette nouvelle situation. Indice : la (valeur absolue de la) pente des courbes d’isorente est (T − C)/D.

    	Expliquez pourquoi l’élite au pouvoir pourrait vouloir introduire de telles mesures.

    	Est-ce que l’élite lèvera le même niveau d’impôts, un niveau supérieur ou un niveau inférieur ?

    	Pour quelles raisons ces politiques pourraient-elles ne pas être mises en place ?

  




  Question 22.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Observez la Figure 22.10. Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Se déplacer de A à A’ dans le graphique est une amélioration au sens de Pareto, améliorant la situation à la fois des citoyens et de l’élite gouvernante.

    	L’augmentation de la concurrence améliorera toujours la situation de l’élite gouvernante.

    	L’augmentation de la concurrence serait préjudiciable aux élites si elles n’y répondent pas par une réduction du taux d’imposition.

    	L’effet de « substitution » force les élites qui font face à plus de concurrence à demander des impôts plus élevés.

  

  
    	Vrai. Les citoyens bénéficient à la fois d’un taux d’imposition plus faible et d’une durée attendue plus longue (en supposant que le changement de régime soit coûteux pour les citoyens). Les élites augmentent leur rente totale espérée.

    	Faux. Dans cet exemple, la rente totale espérée de l’élite augmente. Cependant, dans d’autres situations, comme celle représentée dans la Figure 22.8, elle se retrouve sur une courbe d’isorente plus basse.

    	Faux. Dans l’exemple ci-dessus, si les élites maintiennent le taux d’imposition à T* après un déplacement de la courbe de durée, elles atteindront quand même une courbe d’isorente plus élevée que celle sur laquelle elle se trouvaient précédemment.

    	Faux. L’effet de substitution causé par l’aplatissement de la courbe de durée poussera les élites à imposer un taux d’imposition plus faible.

  



22.5 La démocratie comme institution politique

Nous avons vu qu’à l’image des entreprises, l’État (traité dans ce modèle comme un seul individu) est un acteur économique important. En tant qu’acteur, il impose des lois, fait la guerre, perçoit des impôts et offre des services publics, tels que l’État de droit, une devise stable, des routes, des soins de santé et des écoles. Cependant, comme les entreprises, l’État est aussi une scène. Sur la scène de l’État, les politiciens, les partis politiques, les soldats, les citoyens et les bureaucrates interagissent selon les règles informelles et formelles que constituent les institutions politiques.


	institutions politiques
	Les règles du jeu qui déterminent qui a le pouvoir et comment il est exercé dans une société.



Les institutions politiques d’un pays sont les règles du jeu qui déterminent qui a le pouvoir et comment celui-ci est exercé dans une société. La démocratie est une institution politique, ce qui signifie que c’est un ensemble de règles qui déterminent :


  	qui fait partie de l’État,

  	quels types de pouvoirs peuvent être utilisés pour gouverner.



Les institutions politiques diffèrent d’un pays à l’autre et dans le temps. Cependant la démocratie et la dictature sont deux des catégories d’institutions politiques principales.

La valeur essentielle au cœur de la démocratie est l’égalité politique. Les citoyens doivent tous avoir les mêmes opportunités d’exprimer leur opinion afin d’orienter les politiques et les autres activités de l’État.

La démocratie est parfois promue comme « un moyen de laisser le peuple gouverner » ou, selon Abraham Lincoln, comme « un gouvernement du peuple, par le peuple et pour le peuple ». Cependant, il est difficile de déterminer qui est « le peuple » et ce que veut « le peuple ». Kenneth Arrow est l’économiste qui a le plus contribué à notre compréhension des problèmes auxquels font parfois face les électeurs dans le choix entre différentes options.


  Les grands économistes Kenneth Arrow

  [image: Kenneth Arrow]
Kenneth Arrow (1921–2017) explique les influences qu’ont eues la Grande Dépression et la Seconde Guerre mondiale sur ses idées, en particulier celles de « la liberté et la prévention de la guerre ».

  Un bon résumé de l’explication d’Arrow des problèmes découlant de l’usage du vote pour déterminer quelle action est préférée et de ses contributions plus générales aux sciences économiques et aux autres sciences sociales se trouve dans l’essai de Steven Durlauf « Kenneth Arrow and the golden age of economic theory ».8

  En plus de son travail sur les systèmes électoraux, il fut l’un des premiers à démontrer que des conditions étaient nécessaires pour qu’un phénomène comme la « main invisible » d’Adam Smith puisse fonctionner. En bon chercheur, détaché de toute rhétorique idéologique, il écrivit plus tard :

  
    Il y a à ce jour une longue et (…) imposante lignée d’économistes d’Adam Smith aux économistes contemporains qui ont essayé de montrer qu’une économie décentralisée fondée sur les intérêts personnels et guidée par des signaux de prix serait compatible avec une allocation cohérente des ressources économiques qui pouvait être considérée (…) comme supérieure à une vaste classe d’allocations alternatives possibles. (…) Il est important de savoir non seulement si c’est vrai, mais aussi si ça pourrait être vrai. (italiques originales) (General Competitive Analysis, 1971)

  

  Arrow fut un pionnier dans l’étude de nombreux sujets abordés dans L’Économie, dont les asymétries d’information et l’économie de la connaissance. Il a contribué à élargir le champ de l’économie pour y ajouter des connaissances tirées d’autres disciplines. Un an avant sa mort, Arrow a co-enseigné un cours sur les inégalités à l’université de Stanford en utilisant une première ébauche de l’Unité 19 de ce livre, qui fut révisée à la lumière de ses commentaires.



Dans l’Unité 1, nous avons expliqué que nous utilisons le mot démocratie pour nous référer à un type d’État dans lequel existent trois institutions politiques :


  	Un État de droit : tous les individus sont soumis aux mêmes lois et personne n’est « au-dessus de la loi », pas même le plus puissant des membres du gouvernement.

  	Des libertés civiles : les membres d’une société ont droit à la liberté d’expression, à la liberté d’association et à la liberté de la presse.

  	Des élections inclusives, équitables et décisives : des élections équitables dans lesquelles aucun groupe majoritaire de la population n’est exclu du vote et à l’issue desquelles le perdant quitte le pouvoir.



Idéalement, dans une démocratie, ceux qui exercent un pouvoir sont élus selon un processus concurrentiel, inclusif et ouvert. L’État de droit et les libertés civiles limitent ce qu’ils peuvent faire du pouvoir.

La démocratie a longtemps été défendue comme un bon système politique pour deux motifs assez différents :


  	Pour sa valeur intrinsèque : en tant que système politique compatible avec la dignité individuelle et la liberté.

  	Pour la réponse apportée aux problèmes nationaux : en tant que système qui fonctionne mieux que les autres méthodes.



Nous nous concentrons ici sur les conséquences de la démocratie sur la résolution des problèmes (deuxième point), non pas sur ses qualités intrinsèques (premier point).

Aucun État existant ne correspond à l’idéal démocratique d’égalité politique, où chaque citoyen dispose de la même influence sur les décisions. De même, nous ne pouvons dire d’aucun État de nos jours qu’il correspond parfaitement aux trois institutions politiques définissant la démocratie.

Pensez par exemple aux élections inclusives. Certains groupes de la population (comme les individus coupables de crimes majeurs) sont exclus du vote dans de nombreux pays, mais nous considérons tout de même que leur système politique est démocratique. Pourtant, l’exclusion d’un groupe significatif de la population (comme les femmes jusqu’à récemment) constitue une violation assez grave du critère d’« élections inclusives » servant à disqualifier un pays du club des nations démocratiques. En voici quelques exemples :


  	Bengale-Occidental : pour comprendre l’importance des restrictions du droit de vote, souvenez-vous de l’Unité 5, où nous avions analysé la mise en œuvre d’une réforme agraire dans le Bengale-Occidental, appelée Opération Barga. Nous avions utilisé la courbe de Lorenz pour illustrer les effets de la réforme dans la Figure 5.18. Nous pouvons comprendre maintenant comment des élections inclusives pourraient affecter la probabilité de réformes similaires. Dans le cas hypothétique où seuls les propriétaires terriens ont le droit de vote et votent pour leurs propres intérêts économiques, ces derniers ne soutiendraient pas un parti qui promet de mettre en place une réforme pareille (rappelez-vous que dans l’exemple de la Figure 5.18, la part de la récolte revenant aux propriétaires diminue de 50 à 25 % après la réforme). Comme les propriétaires terriens ne constituent que 10 % de la population, en cas de suffrage universel, le résultat serait différent. Les agriculteurs, constituant la majorité de l’électorat, éliraient le parti qui propose la réforme agraire. Dans la vraie vie, le parti politique qui instaura la réforme dans le Bengale-Occidental gagna les élections et resta ensuite à la tête du gouvernement durant trois décennies.

  	États-Unis : aux États-Unis, le Voting Rights Act de 1965 donna le droit de vote à un grand nombre de citoyens afro-américains de facto privés de leurs droits. Il en résulta un déplacement considérable des dépenses d’éducation vers des districts comprenant un grand nombre d’électeurs noirs, auparavant exclus du vote.

  	Brésil : au Brésil, avant le milieu des années 1990, seuls les électeurs sachant relativement bien lire et écrire (soit environ trois quarts de la population) pouvaient remplir un bulletin de vote considéré comme valide. Environ 11 % des bulletins de vote étaient considérés comme invalides en raison des barrières de la langue et concernaient, pour la plupart, les électeurs pauvres. En 1996, un système de vote électronique fut introduit. Il utilisait des photos des candidats et une interface similaire aux claviers des téléphones ou aux écrans des distributeurs de billets. Le système guidait l’électeur pas à pas à travers le processus. En conséquence, le nombre de votes valides réalisés par les individus les plus pauvres augmenta. Ce changement de la composition de l’électorat poussa les élus à favoriser les dépenses bénéficiant majoritairement aux plus pauvres. Les dépenses de santé publique augmentèrent, par exemple, de plus d’un tiers.9



Cependant, comme nous allons le voir dans les prochaines sections, le fonctionnement d’un État n’est pas déterminé uniquement par la présence ou l’absence de libertés civiles, d’un État de droit ou d’élections inclusives et justes.

22.6 Préférences politiques et concurrence électorale : le modèle de l’électeur médian

Dans un système électoral bipartisan, les programmes des deux partis sont remarquablement similaires, ce qui laisse perplexe et donne lieu à la critique selon laquelle la démocratie ne donnerait le choix qu’entre « bonnet blanc et blanc bonnet ». En voici quelques exemples :


  	Quelle taille l’État doit-il avoir ? : depuis la fin de la Seconde Guerre mondiale, le Parti travailliste et le Parti conservateur du Royaume-Uni sont profondément divisés s’agissant de leurs objectifs et valeurs politiques, comme la taille du secteur public. Cependant, regardez à nouveau la Figure 22.2 montrant la taille du secteur public britannique. Il y eut un changement significatif lors de la Seconde Guerre mondiale, avec un élargissement considérable. Depuis, on observe des fluctuations de dépenses associées aux années travaillistes et aux années conservatrices, mais la taille du secteur public n’a pas tellement changé.

  	Quel doit être le rôle de l’État ? : depuis un demi-siècle, le gouvernement de l’État indien du Kerala alterne entre le Parti centriste du Congrès (et ses alliés) et le Parti communiste (et ses alliés). Depuis le premier gouvernement du Parti communiste, le pouvoir a changé de mains à sept reprises. Durant cette période, les priorités principales du gouvernement ont peu changé, donnant une importance toujours considérable à l’éducation, la santé et aux autres services publics.



Pour comprendre pourquoi les partis politiques adoptent parfois des politiques très similaires, nous utilisons un modèle économique. À l’image des entreprises qui se font concurrence pour les achats des consommateurs, dans les démocraties, les partis politiques sont en concurrence pour obtenir les voix des citoyens en offrant des programmes politiques, constitués de politiques qu’ils promettent de mettre en place s’ils sont élus. Nous allons nous intéresser à un système simple à scrutin majoritaire, dans lequel celui qui gagne est le parti ou le candidat remportant le plus de voix.

L’électeur médian et l’offre politique dans une démocratie idéale

Imaginez une situation où il y a seulement deux partis, l’un qui représente la « gauche » (en faveur de plus d’impôts et de dépenses publiques, par exemple) et l’autre la « droite » (en faveur de moins d’impôts et de dépenses publiques). Si ces partis ne s’intéressent qu’à la victoire électorale, sous quelles conditions offriront-ils des programmes distincts, adaptés à leurs militants respectifs ? Et s’ils offrent des programmes similaires, où ceux-ci seront-ils situés le long du spectre politique ?

Nous pouvons proposer une réponse à ces questions en utilisant un modèle développé par l’économiste Harold Hotelling. Il avait imaginé la localisation de magasins le long d’une ligne de chemin de fer. Dans son article, Hotelling a également appliqué son modèle de concurrence aux programmes politiques des Partis démocrate et républicain américains.10

Nous allons appliquer le modèle d’Hotelling aux glaces. Imaginez une plage le long de laquelle sont répartis uniformément des baigneurs. Ils peuvent acheter une glace à un ou plusieurs stands mobiles vendant des glaces. Pour commencer, nous supposons que chaque baigneur n’achète qu’une glace et que toutes les glaces sont au même prix. S’il y a plus d’un glacier, ils achèteront leur glace au vendeur le plus proche.


	modèle de l’électeur médian
	Un modèle économique de la localisation des activités économiques appliqué aux positions prises dans les programmes électoraux quand deux partis sont concurrents et qui fournit les conditions sous lesquelles, afin de maximiser le nombre de votes, les partis adopteront des positions qui attireront l’électeur médian. Voir également : électeur médian.



Comprendre où les glaciers vont décider de s’installer sur la plage (à droite, à gauche, au milieu) va nous aider à comprendre où les partis politiques se placent le long d’un continuum allant d’un taux d’imposition élevé (à gauche) à un taux faible (à droite). C’est ce qu’on appelle le modèle de l’électeur médian.

Au début, il n’y a qu’une seule vendeuse sur la plage, nommée April. April a tout le marché pour elle et peut donc s’installer n’importe où. Nous supposons qu’elle s’est installée à l’endroit indiqué par A0 sur la Figure 22.11, à l’extrémité gauche de la plage.





            [image: Vendeurs de glaces sur la plage : le modèle de l’électeur médian de la concurrence électorale et des programmes politiques. ]



Figure 22.11 
Vendeurs de glaces sur la plage : le modèle de l’électeur médian de la concurrence électorale et des programmes politiques.









            [image: Une seule vendeuse : Une vendeuse unique, April, arrive sur la plage et installe son stand de glaces au point A0. ]



Une seule vendeuse



Une vendeuse unique, April, arrive sur la plage et installe son stand de glaces au point A0.









            [image: Un second vendeur : Un deuxième vendeur, Bob, arrive et s’installe au point B0, à mi-chemin entre le stand d’April et l’extrémité droite de la plage. ]



Un second vendeur



Un deuxième vendeur, Bob, arrive et s’installe au point B0, à mi-chemin entre le stand d’April et l’extrémité droite de la plage.









            [image: Bob se déplace à gauche : Bob réalise qu’il pourrait vendre plus en se déplaçant vers la gauche et en se rapprochant d’April, et il s’installe au point B1. ]



Bob se déplace à gauche



Bob réalise qu’il pourrait vendre plus en se déplaçant vers la gauche et en se rapprochant d’April, et il s’installe au point A1.









            [image: April répond… : Parce que sa clientèle a diminué, elle va s’installer juste à droite du nouvel emplacement de Bob, au point B1. ]



April répond…



Parce que sa clientèle a diminué, elle va s’installer juste à droite du nouvel emplacement de Bob, au point B1.









            [image: … et Bob répond à nouveau… : Mais alors, Bob fait la même chose. ]



… et Bob répond à nouveau…



Mais alors, Bob fait la même chose.









            [image: Les deux vendeurs jouent à saute-mouton : Ils vont continuer ce manège jusqu’à se retrouver côte à côte au milieu de la plage. ]



Les deux vendeurs jouent à saute-mouton



Ils vont continuer ce manège jusqu’à se retrouver côte à côte au milieu de la plage.









            [image: Le milieu de la plage : À cet endroit, aucun des deux n’a d’incitation à se déplacer puisqu’ils se sont partagé les consommateurs en deux parts égales. C’est l’équilibre de Nash sous les règles du jeu que nous avons fixées au début. ]



Le milieu de la plage



À cet endroit, aucun des deux n’a d’incitation à se déplacer puisqu’ils se sont partagé les consommateurs en deux parts égales. C’est l’équilibre de Nash sous les règles du jeu que nous avons fixées au début.









            [image: Parallèle avec la politique : Imaginez que les baigneurs à l’extrémité gauche de la plage n’achètent jamais de glace (ils sont comme les citoyens qui ne votent pas). Alors April et Bob s’installeront au centre de ceux qui votent, à savoir aux points An′ et Bn′. ]



Parallèle avec la politique



Imaginez que les baigneurs à l’extrémité gauche de la plage n’achètent jamais de glace (ils sont comme les citoyens qui ne votent pas). Alors April et Bob s’installeront au centre de ceux qui votent, à savoir aux points An′ et Bn′.








Ensuite arrive Bob, un deuxième vendeur, qui, sur le plan économique, est identique à April. Où s’installera-t-il afin de maximiser ses ventes, et par conséquent ses profits ? Il pourrait remarquer que le marché à droite d’April est plus grand que celui à sa gauche, et s’installer au milieu de la plage à la droite d’April, au point B0. Il obtiendrait alors tous les baigneurs à sa droite et tous ceux à sa gauche qui sont plus proches de lui que d’April.

Cependant, Bob verrait tout de suite qu’il peut vendre plus en se déplaçant vers la gauche, en direction d’April. Bien que les consommateurs à sa droite doivent maintenant marcher plus pour acheter leur glace, ils n’iront sûrement pas chez April, qui est encore plus éloignée. Il gagne ainsi quelques consommateurs à sa gauche, qui avant, étaient plus proches d’April, mais sont maintenant plus proches de lui, et il ne perd aucun consommateur à sa droite.

Jusqu’où se déplacera-t-il ?


	équilibre de Nash
	Un ensemble de stratégies, une par joueur dans le jeu, tel que la stratégie de chaque joueur est la meilleure réponse aux stratégies choisies par tous les autres.



Il finira par s’installer juste à la droite d’April, de telle sorte qu’il obtiendra toutes les ventes sur la grande étendue de plage à sa droite. Bob ou April pourraient-ils augmenter leurs profits en changeant leur localisation ? Autrement dit, s’agit-il d’un équilibre de Nash ?

Non, ce n’est pas un équilibre de Nash.

April, qui comprend la stratégie de maximisation des profits de Bob, se déplace jusqu’à se retrouver juste à la droite de Bob, au point A1. C’est elle qui obtient alors la plus grande part de marché. Cependant, Bob fait la même chose, et ils jouent à saute-mouton jusqu’à se retrouver côte à côte au milieu de la plage.

À cet endroit, aucun des deux n’est incité à se déplacer puisqu’ils se sont partagé les consommateurs en deux parts égales. L’installation de chacun au milieu de la plage correspond à l’équilibre de Nash sous les règles de ce jeu. Les baigneurs installés vers le milieu de la plage en profitent : ils doivent marcher moins pour acheter une glace, par rapport à ceux situés aux extrémités.

Pour en revenir à la politique, nous pouvons penser aux électeurs rangés le long d’un spectre gauche-droite, par analogie aux consommateurs installés sur la plage. S’il y a deux partis rivalisant pour obtenir des voix et que chaque électeur donne sa voix au parti qui offre les politiques qui sont les plus proches de sa position, le seul équilibre de Nash correspond à la situation où les deux partis proposent des politiques au milieu du spectre gauche-droite.

On peut donc s’attendre, à partir de ce modèle, à ce que les électeurs au milieu du spectre politique trouvent deux offres électorales qui leur plaisent. Ceux qui sont plus éloignés du centre doivent choisir entre deux offres. L’une sera un peu mieux que l’autre, mais ils n’apprécieront pas tellement ni l’une, ni l’autre des offres politiques.


	électeur médian
	Si les électeurs peuvent être rangés sur une dimension unique du plus au moins (comme la préférence pour des impôts plus ou moins élevés, une protection de l’environnement plus ou moins importante), l’électeur médian est celui du milieu – c’est-à-dire (s’il y avait un nombre impair d’électeurs au total), avec un nombre égal d’électeurs préférant plus et préférant moins que l’électeur médian. Voir également : modèle de l’électeur médian.



Le citoyen au centre, appelé l’électeur médian, est doublement favorisé. Premièrement, il peut choisir entre deux offres très proches de ses préférences.

Deuxièmement, c’est un « électeur versatile ». Pour comprendre ce concept, imaginez une famille située à l’extrémité droite de la plage. Si elle choisit de se déplacer légèrement vers la droite, est-ce que cela affecte la localisation des stands des glaciers à l’équilibre de Nash ? Tant que la moitié des consommateurs est à la gauche de Bob et l’autre moitié à sa droite, il ne gagnera rien à se déplacer, car la moitié des consommateurs reste plus proche de lui et l’autre moitié reste plus proche d’April. Au contraire, si une famille située légèrement à la droite de Bob se déplace vers la gauche, elle se retrouvera sans doute plus proche d’April que de Bob. En conséquence, April aura plus de consommateurs que Bob, et Bob voudra se déplacer vers la gauche.

En politique, quand les électeurs versatiles changent légèrement leurs préférences politiques, en se déplaçant de l’autre côté des partis au centre, les partis au centre se déplacent également. Quand les autres électeurs modifient leurs préférences politiques, ils peuvent aussi avoir un effet sur les offres politiques, mais plus ils seront éloignés du centre, et plus ils devront modifier leurs préférences pour traverser le centre et se retrouver « de l’autre côté ».


  Exercice 22.6 Pierre-papier-ciseaux

  Supposez qu’April et Bob soient contents de vendre leurs glaces côte à côte sur la plage, April obtenant tous les consommateurs à sa gauche et Bob tous ceux à sa droite. Ils resteront là parce que c’est un équilibre de Nash. Puis soudain arrive Caitlin, une troisième vendeuse de glaces.

  
    	Où va-t-elle s’installer ?

    	Que se passera-t-il ensuite ? Et après ?

    	Est-ce que ce processus finira par prendre fin ?

    	Y a-t-il un équilibre de Nash ?

    	Dans le jeu « Pierre-papier-ciseaux », la meilleure réponse à « pierre » est de jouer « papier », la meilleure réponse à « papier » est de jouer « ciseaux » et la meilleure réponse à « ciseaux » est de jouer « pierre ». Dans quelle mesure la situation de Caitlin, April et Bob sur la plage est-elle similaire à « Pierre-papier-ciseaux » ?

  



22.7 Un modèle plus réaliste de concurrence électorale

Le modèle de l’électeur médian avec les glaciers sur la plage illustrant la concurrence politique prédit des offres politiques similaires qui reflètent les préférences de l’électeur médian. Il s’agit d’une analyse très simplifiée du processus concurrentiel. Comme l’on peut s’y attendre, on observe souvent que les partis ne gravitent pas tous autour du centre et n’offrent pas tous des programmes similaires. Par exemple, les élections aux États-Unis et en France, respectivement en 2016 et 2017, ont opposé un candidat nationaliste et anti-immigration (Donald Trump et Marine Le Pen) à un candidat favorable au commerce international et à la tolérance envers les étrangers (Hillary Clinton et Emmanuel Macron).

Rappelez-vous le modèle de concurrence parfaite entre entreprises que vous avez étudié dans l’Unité 8, et qui ignorait de nombreux facteurs qui influencent la concurrence (par exemple, la publicité, l’innovation ou lobbying auprès des politiques pour obtenir des législations favorables). De manière similaire, le modèle de l’électeur médian omet beaucoup de choses. Quatre faits nous mènent à des conclusions assez différentes du modèle de l’électeur médian :


  	Tout le monde ne vote pas : si un électeur n’est attiré par aucun programme, il peut s’abstenir, et dans beaucoup de pays, les plus pauvres – ceux qui bénéficieraient d’une hausse des dépenses publiques – sont moins susceptibles de voter.

  	Un parti ou candidat ne choisit pas son programme uniquement pour obtenir des voix : il peut recevoir des contributions financières de citoyens ou convaincre des bénévoles de travailler pour la campagne.

  	Les leaders des partis politiques peuvent vouloir autre chose : être élu n’est pas leur seule motivation pour faire de la politique.

  	Les électeurs ne sont pas distribués uniformément : le spectre politique n’est pas comme la plage.



Dans notre exemple de la plage de la Figure 22.11, nous avons analysé ce qui se passerait si les baigneurs à l’extrémité gauche de la plage n’achetaient jamais de glaces (s’ils étaient comme les citoyens qui ne votent pas). April et Bob s’installeraient alors au centre de ceux qui votent effectivement, c’est-à-dire aux points An′ et Bn′, à la droite du centre sur le graphique. Si c’est de cette manière que fonctionne la politique, alors les offres sont similaires, et l’électeur favorisé n’est plus l’électeur médian, mais un électeur se trouvant à droite du centre.

Supposons ensuite que toutes les familles n’achètent pas exactement une glace. Certaines familles achètent beaucoup de glaces et d’autres en achètent moins. Où s’installeront April et Bob si d’un côté de la plage les acheteurs veulent acheter plus de glaces que de l’autre ?

April et Bob s’installeront de nouveau côte à côte, mais davantage à proximité des familles qui aiment les glaces. En politique, cela veut dire que les partis changeront leurs programmes à l’attention des électeurs qui peuvent contribuer à leur campagne électorale, que ce soit via des contributions financières ou le temps passé à faire campagne. Cela les entraînerait encore plus vers la droite, si ces électeurs étaient disposés à faire des contributions au financement de la campagne.

Le même phénomène s’observerait si les citoyens insatisfaits d’un côté du spectre politique étaient plus susceptibles de s’engager dans d’autres activités politiques (manifester, critiquer les offres politiques). Le désir de séduire, ou peut-être de réduire au silence ces électeurs isolés serait un autre aimant attirant les offres politiques des deux partis dans leur direction.

Cependant, quand cela arrive, les deux partis font des offres politiques similaires. Supposez maintenant qu’il y ait une condition supplémentaire. Au lieu d’être répartis uniformément le long de la plage, la plupart des baigneurs sont dans deux groupes et peu se trouvent au centre. L’un des groupes est à gauche et l’autre à droite. Pour s’assurer que les baigneurs ne renoncent pas à acheter des glaces car il faut marcher trop longtemps, April et Bob peuvent vouloir s’éloigner du centre afin de ne pas perdre les ventes aux acheteurs potentiels, trop éloignés vers la gauche ou la droite.

La politique est très différente du commerce des glaces pour une autre raison. En plus de vouloir gagner les élections, les dirigeants politiques se soucient en général du contenu des programmes. Ils seraient prêts à risquer de perdre des voix à l’extrémité du spectre politique pour prendre une position plus cohérente avec leurs valeurs personnelles.

Le modèle des « baigneurs à la plage », modifié pour prendre en compte :


  	l’abstentionnisme de certains électeurs,

  	l’importance de l’argent et des activités politiques au-delà du vote,

  	le fait que les électeurs ne soient pas nécessairement répartis de façon uniforme le long du spectre politique,

  	et le fait que les chefs de parti se préoccupent aussi du contenu de leur programme,



nous aide à comprendre quelle offre politique sera l’équilibre de Nash dans le processus de concurrence politique par élection.

Il y a cependant une différence importante entre les élections et le commerce de glaces. April et Bob se partagent le marché et survivent tous les deux, avec peut-être l’un des deux qui prend une part un peu plus grande du marché. Dans un système politique à scrutin majoritaire, si les deux partis offrent des programmes similaires, le parti qui obtient une voix de plus que l’autre formera le gouvernement. Le gagnant nomme tous les ministres du gouvernement, par exemple, et pas seulement 51 % d’entre eux.


  Les grands économistes Albert O. Hirschman

  [image: Albert O. Hirschman]
Albert Hirschman (1915–2012) vécut une vie extraordinaire. Né à Berlin en 1915, il s’enfuit à Paris en 1933 au lendemain de l’accession au pouvoir d’Hitler. Il rejoignit la Résistance française en 1939, facilitant la fuite de nombreux artistes et intellectuels échappant aux nazis. Il émigra aux États-Unis en 1941.

  Étant donné son histoire, il n’est pas surprenant que la carrière d’économiste d’Hirschman n’ait pas suivi une trajectoire habituelle. Il évolua avec facilité à travers les frontières disciplinaires, se préoccupa de questions ignorées par le courant dominant de la profession et développa des idées originales, profondes et durables.

  Parmi ses nombreuses contributions influentes, Hirschman est connu en particulier pour la thèse développée dans son livre Exit, Voice and Loyalty de 1970. Il s’intéresse à la manière dont peut être améliorée la performance d’entités, comme les entreprises et l’État.11

  Il identifia deux forces – la défection (exit, en anglais) et la prise de parole (voice, en anglais) – qui pouvaient servir à alerter une organisation de sa mauvaise posture et donner des incitations pour son redressement. La défection correspond au départ des clients d’une entreprise pour rejoindre un concurrent. La prise de parole renvoie à la protestation, la tendance de clients déçus à « faire des histoires ». Quand une entreprise marche mal ou de façon immorale, les actionnaires peuvent vendre leurs parts (défection) ou faire campagne pour un changement dans sa gestion (prise de parole).

  Hirschman observa que les économistes vantaient traditionnellement les mérites de la défection (concurrence) et négligeaient la prise de parole. Ils privilégiaient les politiques fondées sur la défection, comme celles permettant aux parents de choisir plus facilement l’école de leurs enfants, afin d’encourager la concurrence entre les écoles.

  Il considérait cela comme une omission, parce que la prise de parole pouvait permettre de corriger une défaillance à moindre coût (les parents pourraient chercher utilement à réformer les politiques scolaires, dans cet exemple), tandis que la défection pouvait impliquer un gaspillage considérable de capital et de ressources humaines. De plus, la défection n’est pas toujours une option, par exemple dans l’administration fiscale, de telle sorte que le libre exercice de la parole est le fondement d’une bonne performance.

  Après avoir fait cette distinction, Hirschman explora l’interaction entre la défection et la prise de parole. Si la défection était une option trop facilement accessible, la prise de parole aurait peu de temps pour agir. Une défaillance réparable pourrait finir par être fatale à une organisation. Cet effet serait encore plus fort si ceux qui sont sensibles à une baisse de performance étaient les premiers à faire défection. Comme il le dit, « la défection rapide des clients sensibles au niveau de qualité (…) paralyse la prise de parole en la privant de ses agents principaux ».

  Le fait que la facilité de défection affaiblisse la prise de parole a des conséquences paradoxales. Une entreprise monopolistique peut apprécier une quantité modérée de concurrence, ce qui lui permet de se débarrasser de ses clients les plus « gênants ». Un système ferroviaire national peut être plus performant si les routes sont en mauvais état, parce qu’alors ses clients mécontents ne peuvent pas facilement faire défection et travailleront plutôt à son amélioration. Et l’existence d’écoles privées peut conduire à une moins bonne qualité des écoles publiques, si les parents sensibles à la qualité sont les premiers à retirer leurs enfants de l’enseignement public.

  L’interaction entre défection et prise de parole fonctionne par le biais d’un troisième facteur, appelé loyauté par Hirschman. L’attachement à une organisation crée une barrière psychologique à la désertion. En ralentissant la défection, la loyauté peut créer l’espace nécessaire à la prise de parole pour opérer. Cependant, la loyauté peut aussi entraver la performance si elle devient une allégeance aveugle, parce qu’elle étoufferait à la fois la défection et la prise de parole. Les organisations peuvent promouvoir la loyauté justement pour cette raison. Cependant, si elles répriment trop efficacement la défection et la prise de parole, elles « se privent elles-mêmes de ces deux mécanismes de récupération ».

  Hirschman était très critique envers l’affirmation selon laquelle, dans un système bipartisan, les deux partis adopteraient des programmes similaires qui reflèteraient les préférences de l’électeur médian. Cette affirmation est fondée sur un raisonnement qui prend en compte la défection, mais néglige la prise de parole. Hirschman reconnaissait que les électeurs aux marges d’un parti politique n’ont pas d’option viable de défection, mais il contestait la conclusion que ces électeurs n’avaient pas de pouvoir :

  
    Il est vrai qu’il ne peut pas faire défection (…) mais justement pour cette raison sa (…) motivation sera au niveau maximal pour utiliser toutes les influences possibles afin d’empêcher (…) le parti de faire des choses qui lui sont particulièrement désagréables (…) « Ceux qui n’ont nulle part ailleurs où aller » ne sont pas impuissants mais influents.

  

  
    Pour en lire davantage sur Albert Hirschman, consultez ces articles de blog par Rajiv Sethi :

    
      	Rajiv Sethi. 2010. ‘The Aston­ishing Voice of Albert Hirschman’. Mis à jour le 7 avril 2010.

      	Rajiv Sethi. 2011. ‘The Self-Subversion of Albert Hirschman’. Mis à jour le 7 avril 2011.

      	Rajiv Sethi. 2013. ‘Albert Hirschman and the Happiness of Pursuit’. Mis à jour le 24 mars 2013.

    

  

  Albert Hirschman aimait jouer avec la langue. L’anglais était la quatrième langue qu’il avait apprise (après l’allemand, le français et l’italien), mais il était tout de même capable d’inventer de belles expressions. Un de ses passe-temps consistait à inventer des palindromes (des mots comme « kayak », qui se lisent dans un sens comme dans l’autre) et il en rassembla une collection sous le nom de Senile Lines par Dr. Awkward comme cadeau d’anniversaire pour sa fille Katya. Les droits à « la vie, la liberté et la quête du bonheur » énumérés dans la Déclaration d’indépendance des États-Unis furent son inspiration pour la phrase inoubliable « le bonheur de la quête » (« the happiness of pursuit », en anglais), par laquelle il exprimait la joie de participer à une action collective. L’exercice espiègle de prise de parole par Hirschman lui-même démontrait que les gens n’agissent pas uniquement pour obtenir quelque chose, mais aussi pour devenir quelqu’un.



Responsabilité à travers la concurrence politique et économique : résumé

Au début de cette unité, nous avons étudié comment un monopole naturel pouvait être géré s’il était entre les mains d’une entreprise privée ou de l’État, en opposant deux types de responsabilité découlant du pouvoir du monopoliste privé ou de l’administration publique. L’idée principale réside dans le fait que les clients qui font face à un monopole ne sont pas impuissants. Ils ont le choix d’acheter moins, voire pas du tout. De manière similaire, les citoyens face à une entreprise d’État peuvent se défendre contre des services insatisfaisants, en cherchant à remplacer le gouvernement en place lors d’une élection.

Les modèles que nous avons étudiés éclaircissent les similitudes et les différences entre le comportement de maximisation des profits d’une entreprise monopolistique et le comportement de maximisation des rentes politiques d’une élite gouvernante. Ils sont résumés dans la Figure 22.12, accompagnés d’une précision quant à la combinaison proposée de ce qu’Albert Hirschman appelait défection et prise de parole pour responsabiliser les détenteurs du pouvoir vis-à-vis de ceux qui en sont affectés.

Dans le tableau, la « démocratie idéale » est représentée dans le « modèle de l’État comme monopoliste » par une situation caractérisée par une courbe de durée plate (similaire à l’entreprise en concurrence parfaite exposée à une courbe de demande plate). Cela signifie que toute élite gouvernante qui essaye de s’approprier une rente est destituée à la fin de l’année, de la même manière qu’une entreprise qui fixerait un prix plus élevé que la concurrence perdrait immédiatement tous ses clients et ferait faillite.





  
    
      	Types de concurrence politique et économique
      	Courbe de demande/durée
      	Responsabilité  (défection/prise de parole)
      	Prix/taxe et coût
      	Profits/rentes
      	Commentaire
    

  
  
    
      	Concurrence politique limitée (dictateur)
      	Pentue
      	Aucune
      	T > C
      	Rentes politiques > 0
      	« L’État en tant que monopoliste »
    

    
      	Concurrence économique limitée (monopole)
      	Pentue
      	Défection limitée
      	P > Cm
      	Profits économiques > 0
      	Unité 7
    

    
      	Démocratie idéale (concurrence entre partis)
      	Plate
      	Prise de parole et défection
      	T = C
      	Rentes politiques = 0
      	Section 22.3
    

    
      	« Concurrence parfaite » entre entreprises
      	Plate
      	Défection
      	P = Cm
      	Profits économiques = 0
      	Unités 8 & 11
    

  





Figure 22.12 
Comparaison entre les modèles d’entreprises et de gouvernements, monopolistiques et concurrentiels. Notation : T = impôt total perçu au cours d’une année ; C = coût annuel de fourniture du bien public ; P = prix du bien ; Cm = coût marginal du bien.







  Exercice 22.7 Équilibres de Nash dans le modèle de l’électeur médian

  Dans les cas suivants, s’installer au milieu de la plage est-il toujours un équilibre de Nash ? Dans chaque cas, expliquez l’analogie politique de l’exemple des vendeurs de glace.

  
    	Supposez que les baigneurs ne veuillent pas marcher trop loin pour acheter une glace.

    	Supposez que les baigneurs soient concentrés à chaque extrémité de la plage, plutôt que d’être répartis uniformément le long de la plage.

    	Supposez que les baigneurs soient répartis uniformément le long de la plage, mais que ceux à l’extrémité gauche de la plage ne veuillent pas marcher trop loin pour acheter une glace, tandis que ceux à l’extrémité droite achèteront sûrement un cornet, peu importe la distance.

  




  Question 22.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Observez la Figure 22.11. Quelles affirmations, parmi les suivantes, sont correctes ?

  
    	Quand April est installée au point A0 et Bob est au point B0, April attirera plus de clients que Bob.

    	Quand April est installée au point A1 et Bob est au point B1, April attirera plus de clients que Bob.

    	L’équilibre de Nash changerait si tous les baigneurs à l’extrémité droite de la plage se déplaçaient à mi-chemin entre leur position initiale et Bn.

    	Les baigneurs qui n’achètent jamais de glace n’ont pas d’influence sur la position des stands.

  

  
    	Faux. Bob est le vendeur le plus proche pour plus de la moitié des consommateurs.

    	Vrai. April attirera tous les consommateurs à la droite de sa position, ce qui correspond clairement à plus de la moitié de tous les consommateurs.

    	Faux. April et Bob restent chacun le vendeur le plus proche pour exactement la moitié des consommateurs. S’ils s’installent autre part, ils attireront moins de consommateurs.

    	Vrai. April et Bob ne s’intéressent qu’à maximiser les ventes et ignorent donc les baigneurs qui n’achètent pas de glaces quand ils choisissent leur position sur la plage.

  



22.8 Les progrès de la démocratie

Troubles sociaux et suffrage universel

En proposant une extension du modèle de l’État comme monopoliste pour inclure la concurrence politique, nous avons un cadre nous permettant de comprendre l’émergence d’institutions représentatives finalement du suffrage universel, comme décrit au début de cette unité. Les gouvernements survivaient s’ils fournissaient aux citoyens des services publics essentiels à un taux d’imposition raisonnable, plutôt qu’en recourant à des intrigues de palais ou à la menace de la force.

Aux États-Unis, par exemple, le conseil d’école de la ville textile de Lowell (Massachusetts) défendait une extension de la gratuité de l’éducation dans son rapport annuel de 1846 en disant : « Laissons donc l’influence des écoles publiques devenir universelle ; car elles sont (…) notre plus sûr rempart contre des agitations internes. »

La peur de l’instabilité, qui poussa certains riches aux États-Unis et dans d’autres pays à se prononcer pour plus de démocratie, contribua également à la diffusion de la démocratie (voir la Figure 22.13). Comme vous l’avez vu dans la Figure 19.2, les inégalités se sont accrues dans les années qui ont suivi la révolution capitaliste dans les pays pour lesquels nous disposons de données. Durant cette période, les agriculteurs, les ouvriers de l’industrie et les pauvres ont revendiqué une plus grande égalité politique – et en particulier le droit de vote – afin d’obtenir une part plus grande des revenus et de la richesse générés par la croissance économique rapide. L’année 1848 fut marquée par des tentatives de révolutions contre la monarchie en Sicile, en France, en Allemagne, en Italie et dans l’empire autrichien. Au même moment, Karl Max rédigeait Le Manifeste du Parti communiste. L’un des leaders révolutionnaires, James Bronterre O’Brien, dit au peuple :


  Les coquins vous diront que c’est parce que vous n’avez pas de propriété que vous n’êtes pas représentés. Je vous dis qu’au contraire, c’est parce que vous n’êtes pas représentés que vous n’avez pas de propriété (…)12



Selon O’Brien, obtenir du pouvoir politique permettait d’obtenir une part plus grande du gâteau économique, et pas le contraire.

Dans de nombreux pays, à la fin du 19e siècle et au début du 20e siècle, les riches arrivèrent à la conclusion qu’il pouvait être judicieux d’élargir la démocratie, à l’image des leaders de l’apartheid en Afrique du Sud un siècle plus tard.

La Figure 22.13 montre que la démocratie telle que définie par ses trois caractéristiques (État de droit, libertés civiles et élections justes et ouvertes) est arrivée très tardivement dans l’Histoire.
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Figure 22.13 
Les progrès de la démocratie dans le monde.






Center for Systemic Peace. 2016. Polity IV annual time series ; Inter-parliamentary union. 2016. ‘Women’s Suffrage’. Les périodes initiales de démocratie inférieures à cinq ans n’apparaissent pas.






Le premier pays démocratique fut la Nouvelle-Zélande, qui devint entièrement démocratique juste avant le tournant du 20e siècle, bien que le pays restât une colonie britannique jusqu’en 1907. À cette époque, beaucoup de pays organisaient des élections, mais les femmes, ceux qui ne détenaient pas de propriété et d’autres groupes défavorisés n’avaient pas le droit de vote.

L’Afrique du Sud, le Mexique et certains des pays autrefois gouvernés par le Parti communiste (la Pologne, par exemple) sont des ajouts relativement récents au club des nations démocratiques. Il en va de même pour La Suisse. Quand les femmes suisses obtinrent enfin le droit de vote en 1971, les premiers ministres du Sri Lanka, de l’Inde et d’Israël étaient tous des femmes. Le suffrage universel masculin en Suisse avait été accordé quatre-vingt-dix ans plus tôt. Si le suffrage universel masculin était suffisant pour remplir le critère d’une élection « ouverte », alors la Suisse et la France (1884) auraient été les premières démocraties, mais l’exclusion de groupes importants de la population implique que les élections ne sont pas ouvertes.

Exclure les femmes du vote a une influence sur les politiques qui sont adoptées par les gouvernements élus. Le prochain encadré, intitulé « Le droit de vote des femmes et la baisse de la mortalité infantile aux États-Unis », montre qu’exclure les femmes du suffrage a des effets importants sur les politiques publiques et également sur le bien-être des citoyens.

Les États-Unis ont accordé le droit de vote aux femmes en 1920, mais ont refusé le droit de vote aux afro-américains dans de nombreux États avant 1965. Nous avons indiqué le statut compliqué des États-Unis en vert clair. Nous avons fait de même pour l’Australie, où les indigènes n’obtinrent le droit de vote qu’en 1962, et pour le Canada, qui limita le droit de vote des Amérindiens pendant une courte période.

La démocratie la plus peuplée au monde est (de loin) l’Inde, depuis son indépendance du Royaume-Uni en 1947. Le pays le plus peuplé qui n’est pas une démocratie est (également de loin) la Chine.

Vous pouvez remarquer dans le graphique les deux « vagues » de pays devenus démocratiques. La première vague eut lieu autour de la Première Guerre mondiale et de la Révolution russe, et elle tripla le nombre de démocraties dans le monde en moins d’une décennie. La Première Guerre mondiale donna un élan important à la diffusion de la démocratie durant cette première vague.

En examinant le graphique, vous pouvez voir que les États-Unis n’étaient pas une démocratie à l’époque, car le droit de vote était réservé aux hommes. Les autres pays vainqueurs de la Première Guerre mondiale (la France et le Royaume-Uni) n’étaient pas non plus des démocraties à cette époque. Dans ces deux pays, les femmes et ceux qui n’étaient pas propriétaires ne pouvaient pas voter.

Une seconde vague de démocraties émergea après la Seconde Guerre mondiale. De nombreuses anciennes colonies, dont l’Inde et l’Indonésie, devinrent démocratiques à cette période.

L’extension du droit de vote au début du 20e siècle impliqua la démocratisation de nombreux pays d’Europe du nord ainsi que la Nouvelle-Zélande. Dans ces pays, l’État de droit et les libertés civiles – les deux autres critères définissant un système politique démocratique – étaient en place longtemps avant l’introduction du suffrage universel.

Après la Seconde Guerre mondiale, la plupart des pays avaient accordé le droit de vote à pratiquement tous les adultes (bien qu’en Arabie Saoudite, par exemple, les femmes ne l’aient obtenu qu’en 2015). Aujourd’hui, les pays considérés comme non démocratiques (comme la Russie) le sont non pas en raison de limites sur le suffrage, mais parce que l’État de droit et les libertés civiles ne sont pas suffisants.

Les taches bleues dans les bâtons montrent que la démocratie a connu quelques interruptions, dont la période de dictature au Chili suite au renversement par les militaires du gouvernement démocratique et la période de l’Allemagne nazie entre 1933 et 1945. Néanmoins, la plupart des pays devenus démocratiques le sont restés.

Tous les pays de la figure peuvent être considérés comme démocratiques parce qu’ils se rapprochent suffisamment des critères que nous avons présentés. Cependant, dans certains cas, le décalage est considérable entre nos critères d’État de droit, de libertés civiles et d’élection ouvertes et justes et la manière dont fonctionne le système politique en pratique. Aux États-Unis, par exemple :


  	En 2000 et 2016, le gagnant de l’élection présidentielle a récolté moins de suffrages que son opposant.

  	Les contributions privées d’individus et de groupes riches jouent un rôle important dans le financement des campagnes électorales (voir l’encadré « Est-ce que l’argent est roi ? » dans la Section 22.14 pour comprendre à quel point cela peut aller à l’encontre de la valeur démocratique d’égalité politique).




  Priorités de dépenses dans une démocratie

  Joseph Schumpeter (voir Section 2.5) a écrit un jour que le budget public est le « squelette de l’État dépouillé de toute idéologie trompeuse ». Selon lui, la manière dont un État dépense son argent révèle ses priorités réelles, tout comme les habitudes de dépenses d’un individu permettent d’étudier ses préférences.

  Joseph Schumpeter. 1918. ‘The crisis of the tax state.’ Reproduced in Swedberg R. (ed.) 1991. Joseph A. Schumpeter, The Economics and Sociology of Capitalism. Princeton University Press.



Comme nous l’avons vu, avant le 20e siècle, une activité importante des États était la défense (dans certains cas, l’invasion d’autres pays) et la levée d’impôts pour la financer. Cependant, bien avant cela, certaines institutions gouvernantes avaient compris qu’offrir un cadre propice à la croissance économique pouvait leur être bénéfique – cela passa, par exemple, par la construction de canaux, de routes et d’écoles au 19e siècle. Le développement économique pouvait être un atout en élargissant l’assiette fiscale, en constituant une société davantage orientée vers la science ou en construisant des institutions financières qui pourraient prêter de l’argent à l’État.

Au cours du 20e siècle, la production à grande échelle des entreprises devint visible pour l’État et se produisit dans un même lieu. Cela facilita l’imposition et la réglementation des entreprises, et les États purent également utiliser les registres de comptabilité et de paie des entreprises pour déterminer qui était payé et combien. Cela signifie qu’il devint également plus simple de lever l’impôt auprès des individus. De nombreux pays optèrent ainsi pour la retenue directe des impôts sur les salaires de leurs citoyens, et de nombreux travailleurs furent explicitement imposés au titre de la « Sécurité sociale », c’est-à-dire pour financer les retraites et parfois les services de santé.

La Mirrlees Review (2010) propose des pistes pour une réforme complète du système d’impôts et de transferts au Royaume-Uni, permettant de mieux répondre aux défaillances de marché et aux injustices.

Des changements dans la structure de l’économie ont aussi permis à l’État de lever plus facilement des impôts, non seulement sur des biens spécifiques comme le sel ou les importations, mais sur la consommation en général et finalement sur la valeur ajoutée de la production. Ces impôts à large assiette d’imposition jouent un rôle important pour les finances publiques des économies avancées. Par l’extension du vote à presque tous les adultes, les États furent amenés à assumer une plus grande responsabilité auprès de leurs citoyens s’agissant de la fourniture de services publics.

Ces processus historiques de transition d’un monopole politique vers la concurrence politique ont créé la base des États modernes que nous connaissons aujourd’hui dans le monde, avec leurs profils spécifiques en termes de dépenses publiques.

La Figure 22.14 montre comment les États démocratiques des États-Unis, de la Corée du Sud et de la Finlande dépensent leur argent.
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Figure 22.14 
Dépenses publiques en Finlande, aux États-Unis et en Corée du Sud (2013).






OECD. 2015. ‘Government at a Glance’. Cette base de données est tirée de OECD National Accounts Statistics et de Eurostat government finance statistics.






La dépense publique de la Finlande correspond à 57,5 % de son PIB, ce qui en fait la plus importante parmi les trois pays. Aux États-Unis, elle correspond à 38,8 %. Note : cela ne signifie pas que les États-Unis dépensent moins que la Finlande en termes absolus, mais que la dépense publique représente une plus petite part du PIB du pays. La dépense publique de la Corée du Sud correspond à 31,8 % de son PIB.

Voici la signification des catégories :


	assurance sociale
	Dépenses publiques financées par les impôts et qui offrent une protection contre différents risques économiques (par exemple, la perte de revenus consécutive à la maladie ou au chômage) et permettent aux individus de lisser leurs revenus tout au long de la vie. Voir également : co-assurance.




  	Services publics généraux : toute dépense de fonctionnement des parlements, sénats, administrations déconcentrées, ainsi que l’aide au développement et les transactions de dette publique.

  	Défense : comme expliqué précédemment, l’un des objectifs de l’État est la protection de la nation ou la guerre.

  	Affaires économiques : cela inclut les dépenses d’infrastructures comme les routes, les ponts et Internet.

  	Ordre public et sécurité : cela comprend les services de police, de pompiers et de prison ainsi que la justice.

  	Protection sociale : dans l’Unité 19, nous avons évoqué les dépenses d’assurance sociale que l’État pouvait faire, et celles-ci sont labellisées « Protection sociale » dans la figure.

  	Éducation : tous les États doivent fournir un niveau minimal d’éducation.

  	Santé : cela inclut l’équipement médical, les soins hospitaliers et ambulatoires et la santé publique.



Il y a plusieurs raisons pour lesquelles les États n’ont pas tous les mêmes profils de dépenses. Le fait que les institutions politiques diffèrent d’un pays à l’autre, même au sein des démocraties, en est une.


  Exercice 22.8 L’influence de l’histoire sur les profils de dépense publique

  
    	
      Comment caractériseriez-vous les deux plus grandes différences dans les profils de dépenses entre les trois paires de pays (États-Unis vs. Corée du Sud, États-Unis vs. Finlande, Finlande vs. Corée du Sud) ?

    

    	
      Quelles différences entre ces pays et leur histoire individuelle pourraient expliquer ces différences ? Vous devrez effectuer quelques recherches pour appuyer vos réponses.

    

  




  Exercice 22.9 Comparaison des dépenses publiques

  Allez à la source de la Figure 22.14, OECD statistics, et essayez de trouver des pays différents pour chacun des critères suivants (pour l’année 2015, ou l’année disponible la plus récente).

  
    	La part des services publics généraux (en pourcentage du PIB) est supérieure à la Corée du Sud, mais inférieure à celle de la Finlande.

    	La part de la dépense publique en santé (en pourcentage du PIB) est supérieure à celle des États-Unis.

    	La part de la dépense publique en protection sociale (en pourcentage du PIB) est supérieure à celle de la Finlande.

    	La part de la dépense publique en défense (en pourcentage du PIB) est supérieure à celle de la Corée du Sud.

  



22.9 Formes de démocratie

Dans l’Unité 1, nous avons défini le capitalisme comme un système économique, et nous avons souligné les différences importantes entre les économies capitalistes, en termes de rôle de l’État et du degré d’inégalités dans l’économie. La démocratie en tant qu’ensemble d’institutions politiques (système politique) existe, elle aussi, sous diverses formes.

Responsabilité et transferts de pouvoir

Les conditions dans lesquelles un gouvernement quitte le pouvoir et est remplacé par un autre illustrent les formes de démocratie. Il y a deux principes essentiels à un régime démocratique :


	contrôle démocratique
	Contrôle démocratique par le moyen des élections ou d’autres processus démocratiques. Voir également : responsabilité (au sens de avoir à répondre de), responsabilité politique.




  	Responsabilité démocratique : un parti à la tête du gouvernement qui ne sert pas les intérêts de la majorité des citoyens perdra les élections et devra quitter ses fonctions. Le contrôle démocratique garantit que les citoyens, par le biais de leur droit de vote, puissent destituer un gouvernement qu’ils estiment peu performant et le remplacer par un autre qu’ils préfèrent.

  	Pas de transfert de pouvoir sans élection : la destitution d’un gouvernement résulte (mises à part de rares exceptions) d’une défaite électorale plutôt que d’un coup militaire, d’un assassinat, d’un effondrement de l’ordre social ou d’une impasse dans le processus exécutif.



Vous avez déjà vu ces deux principes dans le modèle de l’État présenté plus tôt dans cette unité. Dans le modèle, la responsabilité démocratique est représentée par une courbe de durée plus plate, car il y avait une plus grande probabilité que le gouvernement soit destitué lorsqu’il collecte des rentes politiques substantielles.

Les pays diffèrent considérablement selon ces deux dimensions (Figure 22.15). De nombreux pays satisfont ces deux critères, mais d’autres sont à peine compatibles avec l’un et l’autre, et leur statut de démocratie est donc contesté.


  	Singapour : un exemple de stabilité politique extraordinaire, où la probabilité d’un transfert de pouvoir par un moyen autre qu’une élection paraît très faible. Pourtant, en plus de cinquante ans, il n’y a pas eu un seul transfert de pouvoir via une élection. Le même parti politique gouverne cette cité-État depuis 1959. Cette longévité politique remarquable est certainement due au fait que les conditions de vie à Singapour se sont améliorées rapidement lors de cette période. Cependant, la faible liberté de la presse et d’autres pratiques non démocratiques du parti au pouvoir empêcheraient les citoyens de transférer facilement le pouvoir à un autre parti s’ils le voulaient.

  	Italie : pays incontestablement démocratique, l’Italie peine à satisfaire le second principe. Les gouvernements qui déçoivent les électeurs sont régulièrement remplacés. Cependant les gouvernements sont également remplacés en cas d’impasse parlementaire ou par l’intervention du président qui peut dissoudre le parlement.

  	Pakistan : un exemple de pays où la démocratie n’adhère pas fortement ni à l’une, ni à l’autre des dimensions. Les gouvernements successifs du Pakistan sont connus pour ne pas répondre aux demandes des électeurs, et les transferts de pouvoir par voie non électorale comptent trois coups militaires réussis.
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Figure 22.15 
Responsabilité démocratique et transferts du pouvoir.







  Exercice 22.10 Comment la démocratie aide à protéger les gouvernés

  En 1943, il y eut une famine dans le Bengale-Occidental, en Inde, alors que le pays était sous le joug colonial du Royaume-Uni. Au moins 2 millions de personnes sont mortes. Amartya Sen, un économiste lauréat du prix Nobel, a affirmé : « Dans l’Histoire du monde, aucune famine n’a eu lieu dans une démocratie fonctionnelle. »

  
    	Comment les caractéristiques déterminantes d’une démocratie pourraient confirmer cela ?

    	En quoi la domination coloniale par une puissance étrangère est-elle différente d’une démocratie ?

    	Comment ces différences pourraient-elles expliquer la famine de 1943 et le fait que l’Inde ne connut aucune autre famine depuis sa transition vers un régime démocratique ?

    	Lisez cet article et relisez l’introduction de l’Unité 2 sur la famine irlandaise. Expliquez comment la pensée économique de l’époque a pu contribuer à la réponse limitée du gouvernement colonial britannique face à la famine durant cette période.

  



22.10 La démocratie fait la différence

Notre modèle de l’État nous permet également de comprendre l’impact de l’un des développements les plus importants de la politique et de l’économie du 20e siècle : l’extension du droit de vote à presque tous les adultes. En conséquence, les États allouèrent une partie de plus en plus grande de leurs revenus fiscaux aux services publics et à d’autres dépenses visant à aider considérablement les plus démunis. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 19, cela augmenta la part de bien-être revenant de droit aux citoyens, par rapport à celle achetée sous forme de biens ou de services marchands.

La croissance des formes diverses d’assurance sociale est en grande partie responsable des deux étapes de l’augmentation de la taille du secteur public au Royaume-Uni que vous avez observée dans la Figure 22.2 : la première eut lieu après l’extension du droit de vote en 1928 et la seconde après la Seconde Guerre mondiale.

Friedrich Hayek avait averti dans son livre La Route de la servitude que l’augmentation de la taille du secteur public affaiblirait la démocratie et l’État de droit, en soulignant les cas de l’Allemagne fasciste et la Russie communiste.13 Cela ne paraît pas être le cas en général : les pays placés aux premiers rangs des mesures de l’État de droit (Norvège, Finlande, Suède, Danemark et Pays-Bas) sont remarquables par le niveau élevé de leurs revenus fiscaux en proportion du PIB. Les États-Unis et le Royaume-Uni, qui ont un secteur public plus petit, sont moins bien classés.14 15

Cependant, cette corrélation ne prouve pas qu’un secteur public de taille supérieure favorise l’État de droit et la démocratie. Le mieux que l’on puisse dire est qu’une démocratie durable, un État de droit et un secteur public important (relativement à la taille de l’économie) peuvent coexister.


  Comment les économistes apprennent des données Le droit de vote des femmes et la baisse de la mortalité infantile aux États-Unis

  Souvenez-vous de James Bronterre O’Brien qui, lorsqu’il faisait campagne contre la propriété foncière comme prérequis pour voter en Grande-Bretagne au 19e siècle, écrivait : « C’est parce que vous n’êtes pas représentés (…) que vous n’avez pas de propriété. »

  Mais est-ce que l’obtention du droit de vote augmente la richesse et le bien-être des groupes qui étaient jusqu’alors exclus du suffrage ?

  Il n’est pas facile de répondre à cette question. Pensez au cas de l’Afrique du Sud. Jusqu’en 1994, les individus d’origine non européenne n’avaient pas le droit de vote, mais ils étaient également discriminés par les employeurs, les propriétaires, les écoles et les institutions médicales. Est-ce que les inégalités, en termes de richesse, de santé et d’autres dimensions de bien-être, selon l’origine dans ce pays étaient dues aux restrictions des droits politiques démocratiques imposées à certains groupes ?

  Dans les expériences comportementales et selon d’autres données, les femmes, en moyenne, valorisent davantage le bien-être des enfants et les services publics. Le cas échéant, nous devrions nous attendre à ce que les politiques publiques changent lorsque les femmes peuvent voter.

  Une expérience naturelle permettant d’évaluer l’importance du suffrage repose sur l’extension du droit de vote aux femmes aux États-Unis, parce que les lois électorales diffèrent d’un État à l’autre. Ainsi, les femmes obtinrent le droit de vote à différents moments, dès 1869 dans le Wyoming. En 1920, un amendement à la Constitution américaine accorda le droit de vote aux femmes dans tous les États. Grant Miller utilisa l’information sur la date d’obtention du droit de vote des femmes pour faire une comparaison avant-après des actions mises en place par les élus, des dépenses publiques en matière de santé infantile et de l’état de santé des enfants.16

  Miller décida de se concentrer sur les politiques de santé infantile parce que les femmes avaient fait campagne pour accroître les services de santé pour les enfants. Il est donc raisonnable de supposer qu’à cette époque les femmes auraient choisi des politiques différentes de celles que les hommes auraient choisies. Au  19e siècle et avant, cependant, ceux qui ont soutenu que seuls les hommes devraient voter ont souvent affirmé que les femmes étaient représentées par leurs époux, leurs frères ou leurs pères.

  La logique de l’expérience naturelle est indiquée ci-dessous, chacune des flèches représentant des causes possibles explorées par Miller :

  


            [image:  ]






  Voilà ce que Miller a trouvé :

  
    	En regardant État par État la date à laquelle les femmes ont obtenu le droit de vote, on ne voit pas d’effet apparent sur les dépenses publiques fédérales dans d’autres domaines, mais cela a augmenté les dépenses sociales de 24 %. Au niveau fédéral, au cours de l’année suivant le passage du Dix-neuvième Amendement, le Congrès américain vota une hausse considérable des dépenses en santé publique, visant en particulier les enfants. Un historien en a conclu que « le Congrès était surtout guidé par la peur d’être puni dans les urnes (…) par les électrices. »

    	Le nombre de décès d’enfants âgés de moins de 9 ans diminua de l’ordre de 8 à 15 %, principalement en raison de la diminution des cas de maladies visées par les programmes publics mis en place, en particulier les campagnes de porte-à-porte sur l’hygiène déployées à grande échelle. Pour mettre les choses en perspective, en 1900 un enfant sur cinq mourait avant l’âge de 5 ans. L’adoption des programmes de santé empêcha environ vingt mille décès d’enfants par an.

  

  Ces effets ne furent possibles que grâce à la révolution du 19e siècle en termes de connaissances scientifiques des bactéries et des maladies. Cependant, ces avancées scientifiques devaient encore être mises à la disposition du public sous la forme de l’accès à une meilleure santé. C’est ce que le droit de vote des femmes aida à faire.

  La recherche de Miller montre que les politiques publiques connurent de grands changements lorsque les femmes américaines purent être directement représentées. C’est pourquoi nous avons daté à 1971 la démocratie en Suisse (Figure 22.10), bien que les hommes aient obtenu le droit de vote bien plus tôt que dans tout autre pays, car qui peut voter a une importance.



Outre le poids du secteur public, existe-t-il d’autres effets des progrès de la démocratie sur le fonctionnement de l’économie ? L’expérience de nombreux pays semble indiquer que oui. Par exemple, l’âge d’or du capitalisme (les trois décennies suivant la Seconde Guerre mondiale) correspond à la première période au cours de laquelle toutes les grandes économies étaient gouvernées par un régime démocratique.17

Bien qu’il semble probable que la démocratie soit en partie responsable de ces réussites, par exemple en améliorant la stabilité du système politique, il est impossible d’établir que la démocratie soit la seule ou la principale cause. De nombreux autres facteurs ont changé au même moment et pourraient expliquer les changements économiques.

Les premiers pays à avoir promu davantage d’égalité politique ont maintenant un équilibre différent entre temps de travail et temps libre, comme le montre la Figure 22.16. Ce n’est pas surprenant si l’on considère que la réduction du nombre d’heures travaillées au cours du dernier siècle ne fut pas seulement le fait d’individus choisissant d’effectuer des journées de travail moins longues. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 3, ce fut aussi le fait de partis politiques (en particulier après l’extension du droit de vote aux travailleurs) qui ont cherché à modifier la législation afin de limiter le nombre d’heures que l’on pouvait demander à un travailleur d’effectuer sans compensation supplémentaire.
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Figure 22.16 
Durée de la démocratie et temps de travail (2014).






Penn World Tables.






Cependant, les pays avec le moins grand nombre d’heures de travail en 2014 et le plus grand nombre d’années de régime démocratique (Danemark, Suède et Pays-Bas) avaient le plus grand nombre d’heures de travail à l’époque où ils devinrent des démocraties, par rapport à la moyenne des autres pays pour lesquels nous disposons de données. Ces données appuient l’idée selon laquelle la démocratie a un effet sur le volume d’heures travaillées.

La Figure 22.17 montre que les premiers pays à donner le droit de vote à tous leurs citoyens (Finlande, Norvège, Suède, Danemark et Pays-Bas) ont aujourd’hui une distribution du revenu disponible plus égalitaire que les pays dont l’expérience de l’égalité politique est plus récente. Dans de nombreux cas, la réduction des inégalités en termes de revenu disponible découla de programmes publics qui ont bénéficié aux électeurs plus pauvres (les femmes ou les travailleurs, par exemple) qui étaient auparavant exclus du vote (comme nous l’avons vu dans les Figures 19.1 et 5.16).
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Figure 22.17 
Durée de la démocratie et inégalités en termes de revenu disponible (2015).





        
                    
                        
                                Voir ces données sur OWiD
                        
                    

        


Cross National Data Center. LIS Database.. Les revenus marchands (du travail et du capital) et le revenu domestique des ménages sont normalisés et les valeurs extrêmes supérieures et inférieures sont recodées.







  Exercice 22.11 Temps de travail et inégalités dans les pays moins démocratiques

  
    	
      Redessinez les Figures 22.16 et 22.17 en utilisant une autre définition de la démocratie, sur la même période que celle de la Figure 22.13 (1890–2015). Par exemple, considérez un pays comme « démocratique » même si les femmes et certains groupes minoritaires n’ont pas le droit de vote (vous savez déjà que cela affectera la durée de la démocratie en Australie, aux États-Unis, au Canada, en Suisse et en France). Vous pouvez télécharger la base de données Polity IV qui a été utilisée pour créer la Figure 22.13, et considérer qu’un score Polity égal ou supérieur à 6 qualifie une démocratie. Les données sur les temps de travail et les inégalités sont montrées ci-dessous.

      
        
          
            	Pays
            	Moyenne des heures travaillées (2014)
            	Indice de Gini du revenu disponible
          

        
        
          
            	Australie
            	1 803
            	0,330
          

          
            	Danemark
            	1 438
            	0,247
          

          
            	Allemagne
            	1 371
            	0,287
          

          
            	Pays-Bas
            	1 420
            	0,254
          

          
            	États-Unis
            	1 765
            	0,390
          

          
            	Suède
            	1 609
            	0,236
          

          
            	Royaume-Uni
            	1 675
            	0,335
          

          
            	France
            	1 474
            	0,288
          

          
            	Italie
            	1 734
            	0,327
          

          
            	Belgique
            	1 575
            	0,282
          

          
            	Canada
            	1 688
            	0,317
          

          
            	Suisse
            	1 568
            	0,291
          

          
            	Finlande
            	1 643
            	0,262
          

          
            	Norvège
            	1 427
            	0,244
          

          
            	Autriche
            	1 629
            	0,268
          

          
            	Brésil
            	1 711
            	0,462
          

          
            	Corée du Sud
            	2 124
            	0,310
          

          
            	Inde
            	2 162
            	0,502
          

          
            	Japon
            	1 729
            	0,302
          

          
            	Pologne
            	2 039
            	0,307
          

          
            	Afrique du Sud
            	2 215
            	0,605
          

          
            	Mexique
            	2 137
            	0,437
          

        
      

    

    	
      Avec cette définition alternative, moins stricte, de la démocratie, auriez-vous une conclusion différente s’agissant de la relation statistique entre démocratie et :

      
        	temps de travail ?

        	inégalités ?

      

    

  



22.11 Une énigme : la persistance des injustices et les défaillances de marché dans les démocraties

L’Afrique du Sud contemporaine est un exemple, parmi d’autres, d’une société dans laquelle toutes les opportunités de gains mutuels ne sont pas exploitées. Par exemple, plus d’un quart de la population active est au chômage. De plus, il est largement reconnu, y compris au sein de la population sud-africaine aisée, que la répartition des charges et bénéfices de l’économie est encore extrêmement injuste.

Les unités précédentes ont montré des cas similaires où les résultats économiques ne sont pas efficaces au sens de Pareto, c’est-à-dire que les gains mutuels potentiels ne sont pas tous réalisés, comme le montrait le tableau récapitulatif dans la Figure 12.8. La Figure 22.3 donnait une liste des mesures visant à corriger les sources d’inefficacité et d’injustice ressenties. Et nous savons que les citoyens dans de nombreux pays pensent que la distribution des richesses ou des revenus est injuste.

C’est une énigme. Si l’intervention de l’État permettait de réaliser les gains potentiels et que le citoyens dans une démocratie préféraient qu’il agisse de la sorte, pourquoi ces inefficacités persisteraient-elles dans une société démocratique avec une économie capitaliste ? La réponse courte est qu’à l’instar des défaillances de marché, les États peuvent échouer également.

Défaillances de l’État

La correction d’un problème d’inefficacité au sens de Pareto ou d’une injustice ressentie nécessite que la solution soit :


  	Réalisable économiquement : la mesure pour corriger le problème doit fonctionner si elle est déployée.

  	Réalisable administrativement : l’État doit avoir la capacité de déployer la mesure.

  	Autorisée par les intérêts particuliers : ceux qui contrôlent l’action publique doivent vouloir la mise en œuvre de la mesure.



Impossibilité économique


	économiquement possible
	Politiques dont les résultats visés sont un équilibre de Nash, de sorte qu’une fois introduites, les acteurs économiques privés n’en contreront pas les effets désirés.



Étant donné les préférences individuelles et les informations disponibles pour les acteurs économiques privés, il est possible qu’il n’y ait pas d’ensemble possible de politiques qui permettraient un résultat efficace et juste. Une politique est réalisable économiquement, si c’est un équilibre de Nash, c’est-à-dire qu’aucun acteur ne peut améliorer sa situation en changeant son comportement.

Par exemple, un État qui voudrait imposer la concurrence parfaite dans tous les secteurs n’y arriverait pas. Comme les entreprises sont libres de faire de la publicité et de différencier leurs produits, le régulateur ne peut pas imposer que les courbes de demande soient horizontales.  Nous avons également vu qu’aucune politique macroéconomique ne peut complètement éliminer le chômage, puisque la menace du chômage incite les gens à travailler dur et bien.

Impossibilité administrative


	administrativement possible
	Politiques pour lesquelles l’État a suffisamment d’information et de ressources humaines pour leur mise en œuvre.



Même s’il existait une politique réalisable économiquement susceptible de répondre à un problème si elle était adoptée et mise en place, elle pourrait être impossible en pratique, en raison d’un manque d’informations et des capacités limitées des représentants de l’État. Cela signifierait qu’elle ne serait pas réalisable administrativement. En échouant dans la compréhension des motivations des acteurs économiques pertinents et d’autres aspects du problème, les politiques adoptées par le gouvernement peuvent ne pas être bien adaptées aux objectifs de tous les acteurs. Les États peuvent manquer de capacité pour collecter les impôts de manière efficace et honnête, faire appliquer et respecter leurs politiques via le système judiciaire (dont la politique anti-monopole) et offrir des services publics comme l’éducation et la santé.

Intérêts particuliers

Même si une politique est réalisable économiquement (c’est un équilibre de Nash) et peut être mise en œuvre administrativement, l’État pourrait choisir de ne pas l’adopter si certains groupes s’y opposent (y compris des membres du gouvernement eux-mêmes) parce qu’elle leur serait préjudiciable, ce qui peut être le cas si certains groupes profitent de l’injustice ou de l’inefficience.

Dans les trois prochaines sections, nous nous intéresserons, à tour de rôle, à la manière dont l’impossibilité économique, l’impossibilité administrative et les intérêts particuliers peuvent empêcher l’introduction de politiques justes et efficaces.

22.12 Impossibilité économique

De nombreuses activités économiques importantes ne peuvent pas être exécutées par les pouvoirs publics. L’État peut utiliser son pouvoir de lever des impôts pour la création d’écoles et mettre une obligation de scolarité pour tous les enfants jusqu’à l’âge de 16 ans. Cependant, il ne peut pas forcer les élèves à travailler dur et à apprendre beaucoup, ni soumettre les enseignants à une obligation de résultat dans le cadre de leur enseignement.

Comme nous l’avons vu dans la Section 22.1, l’État utilise la réglementation et la fourniture de services publics, mais il peut aussi donner des incitations et des informations visant à pousser les individus à agir selon les objectifs qu’il se donne. Par exemple, la banque centrale peut diminuer le taux d’intérêt auquel elle prête aux banques commerciales, avec l’intention de les pousser à prêter aux ménages et aux entreprises à un taux plus bas, et ainsi de stimuler la dépense. L’État peut aussi imposer une taxe sur l’essence pour modifier le coût d’opportunité de conduire sa voiture, donnant aux gens une raison pour limiter l’utilisation de leur voiture.

Deux exemples d’activités économiques importantes mais « difficiles à commander » sont l’investissement et le fait de travailler dur. Les États ne disposent pas des informations ou de l’autorité légale pour demander aux personnes riches d’utiliser leurs ressources financières pour investir dans des infrastructures (à part dans des circonstances exceptionnelles, comme en temps de guerre), ou aux travailleurs de travailler dur et bien.

Comment les politiques fonctionnent en déplaçant l’équilibre de Nash

Il est essentiel de comprendre comment les acteurs privés réagissent aux politiques publiques pour répondre aux problèmes sociaux et économiques. Par exemple, le régulateur qui impose une taxe sur les boissons sucrées afin de réduire l’obésité ne contrôle pas les réactions des consommateurs. Un résultat de la taxe, qui soit réalisable économiquement, doit être fondé sur la manière dont répondent les individus au fait qu’un soda coûte maintenant plus cher. Le politique doit prendre en compte, par exemple, le fait que les consommateurs consommeront plus d’autres aliments sucrés non taxés, au lieu de consommer des boissons sucrées. La recherche économique que nous avons passée en revue dans la Section 7.9 oriente le régulateur dans le choix d’une politique de prévention efficace contre le diabète, à travers son effet sur les prix relatifs.


	ceteris paribus
	Les économistes simplifient souvent l’analyse en mettant de côté certains aspects considérés comme ayant moins d’importance par rapport à la question qui les intéresse. La signification littérale de l’expression est « toutes choses égales par ailleurs ». Dans un modèle économique, elle signifie que l’analyse « garde les autres facteurs inchangés ».



Pour qu’une politique soit réalisable économiquement, il faut que le résultat souhaité soit un équilibre de Nash, c’est-à-dire que tous les individus affectés fassent du mieux qu’ils peuvent dans le cadre de cette politique, étant donnée la manière dont tous les autres acteurs agissent en réaction à la politique. Beaucoup de modèles utilisés par les économistes comprennent la condition ceteris paribus, qui implique que tous les autres facteurs soient constants. Cependant, comme les économistes se plaisent à le dire, dans de nombreuses applications importantes de la théorie économique, « ceteris n’est pas paribus ». Toutes les autres choses ne sont jamais égales avant et après l’introduction d’une politique. Vérifier si une politique est économiquement réalisable nécessite de relâcher la condition ceteris paribus afin de considérer l’ensemble complet des stratégies disponibles pour les acteurs dans les nouvelles circonstances.

Pour comprendre comment la faisabilité économique restreint les décideurs publics, imaginez une situation dans laquelle le régulateur voudrait introduire une allocation chômage financée par un impôt sur les profits. Le but de cette politique serait d’améliorer le niveau de vie des chômeurs sans augmenter le taux de chômage.

Conséquences imprévues

Nous commençons par identifier l’équilibre de Nash dans la situation précédant l’introduction de la politique. Dans la Figure 22.18a, l’économie est au point N, où les courbes de fixation des prix et des salaires se croisent. Comme nous l’avons confirmé dans l’Unité 9 (Section 9.6), c’est un équilibre de Nash parce que ni un travailleur (employé ou chômeur), ni une entreprise ne peuvent améliorer leur situation en fixant un salaire ou un prix différent, en offrant de travailler à un salaire différent ou en recrutant un nombre de travailleurs différent.

Tout d’abord, nous examinons l’effet de court terme de la politique en utilisant la Figure 22.18a.


  	Situation initiale : l’équilibre de Nash est au point N.

  	Les électeurs demandent une nouvelle politique : les travailleurs (employés et chômeurs) votent pour élire un gouvernement qui promet de mettre en place une allocation chômage qu’obtiendraient les travailleurs quand ils n’ont pas d’emploi, et financée par un impôt sur les profits.

  	Effet de court terme : cela augmente l’option de réserve des travailleurs employés, déplaçant vers le haut la courbe de fixation des salaires, de telle sorte que les employeurs doivent maintenant payer plus pour encourager les travailleurs à travailler dur et bien. Cela est indiqué par le point C.



La politique a l’effet voulu : les chômeurs reçoivent un revenu plus élevé et les salaires des travailleurs employés ont également augmenté, une conséquence apparemment inattendue de la politique. Cependant, cet effet inattendu – l’augmentation des salaires – a pour effet de dévier l’économie de l’équilibre de Nash initial. Nous verrons en quoi les effets de long terme peuvent être différents des effets de court terme.

En utilisant l’analyse de la Figure 22.18a, suivez la logique du modèle au fur et à mesure que les acteurs réagissent à la politique.
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Figure 22.18a 
Introduction d’une allocation chômage : effets de court et long terme.
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Le statu quo



L’équilibre de Nash est au point N. Le nouveau gouvernement met en place une allocation chômage que les travailleurs reçoivent quand ils sont au chômage, et financée par un impôt sur les profits.









            [image: La conséquence inattendue : Cela augmente l’option de réserve des travailleurs employés, de telle sorte que les employeurs doivent maintenant payer plus leurs employés pour les encourager à travailler dur et bien. Cela est indiqué par le point C. ]



La conséquence inattendue



Cela augmente l’option de réserve des travailleurs employés, de telle sorte que les employeurs doivent maintenant payer plus leurs employés pour les encourager à travailler dur et bien. Cela est indiqué par le point C.









            [image: Le résultat : L’impôt sur les profits déplace la courbe de fixation des prix vers le bas. Le nouvel équilibre de Nash est au point N′, correspondant à un taux de chômage plus élevé et à un salaire réel plus faible. ]



Le résultat



L’impôt sur les profits déplace la courbe de fixation des prix vers le bas. Le nouvel équilibre de Nash est au point N′, correspondant à un taux de chômage plus élevé et à un salaire réel plus faible.








Quel est l’effet de long terme de la politique ? Sur le graphique du marché du travail, nous voyons qu’il y a :


  	Un nouvel équilibre de Nash : l’allocation chômage déplace la courbe de fixation des salaires vers le haut. Dans le court terme, le marché du travail se déplace au point C. Cependant, l’impôt qui finance l’augmentation des allocations déplace la courbe de fixation des prix vers le bas, conduisant le salaire réel à la baisse afin que les entreprises s’assurent une marge de profits suffisante.

  	Les entreprises emploient moins de travailleurs ou ferment : certaines entreprises qui payent le nouveau salaire plus élevé vont réaliser des profits insuffisants pour lancer plus d’investissements et elles emploieront donc moins de travailleurs. D’autres entreprises vont fermer ou déplacer leur production à l’étranger.

  	Effet de long terme de la politique : ces changements vont déplacer l’économie vers le point N′, où (comme voulu) les chômeurs reçoivent un revenu supérieur quand ils ne travaillent pas. Mais moins de travailleurs sont employés et les travailleurs employés reçoivent un salaire plus faible.



L’objectif de la politique, à savoir augmenter le niveau de vie des chômeurs sans augmenter le chômage, était économiquement irréalisable.

Pourtant nous avons vu dans l’Unité 16, à la Figure 16.16, que les pays avec des allocations chômage plus élevées n’ont pas nécessairement un taux de chômage plus élevé. Cela indique que ces pays ont réussi à atteindre un équilibre de Nash différent de N ou N′. La Figure 22.18b montre comment cela a pu arriver : il y a un troisième équilibre de Nash au point N″, où une nouvelle courbe de fixation des prix supérieure croise la courbe de fixation des salaires après la réforme.
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Figure 22.18b 
Combiner la mise en place d’allocations chômage à une politique salariale de solidarité.







    
        

        
    

    
        Dans notre vidéo « Économiste en action », John Van Reenen utilise le jeu du cricket pour expliquer comment la productivité moyenne de l’économie est affectée par l’existence d’entreprises à faible productivité.
    



L’approche suédoise tire ses origines de la « politique salariale de solidarité » élaborée en 1951 par deux économistes, Gösta Rehn et Rudolph Meidner, qui travaillaient à l’institut de recherche de la confédération syndicale en Suède.

Ils estimaient que les travailleurs et les employeurs partageaient un intérêt commun pour une croissance rapide de la productivité, et que les travailleurs pouvaient profiter de salaires plus élevés, sans que les profits de l’entreprise ne soient réduits si une part plus grande de la production économique nationale était le fait d’entreprises très productives plutôt que d’entreprises peu productives.

La politique salariale de solidarité suédoise comprenait en fait trois politiques reliées entre elles :


  	À travail égal, salaire égal : cela signifie que le salaire pour chaque emploi était fixé au niveau national par des négociations entre l’association des employeurs et le syndicat. Cela avait pour effet de réduire les différences de salaires entre des travailleurs effectuant un travail similaire. Les entreprises à faible productivité n’auraient survécu qu’en payant à leurs travailleurs des salaires plus faibles que les autres entreprises. Sous cette nouvelle politique, elles ne pouvaient pas payer le salaire négocié et rester rentables, et durent donc quitter le secteur. Les entreprises à productivité plus élevée ont survécu et pouvaient reprendre les parts de marché des entreprises sorties.

  	Allocations chômage : il s’agissait d’allocations généreuses mais limitées dans le temps. Vous pouvez vous reporter à l’Unité 16 pour avoir plus de précisions sur le fonctionnement de ce type de politique.

  	Politique active du marché du travail : des indemnités de formation ou de mobilité pour les travailleurs déplacés, par exemple, afin d’améliorer leur appariement avec les postes vacants. Cela protégeait les travailleurs plutôt que les emplois. À nouveau, reportez-vous à l’Unité 16 pour avoir plus de précisions sur le fonctionnement de ce type de politique.



Isolée, l’augmentation des allocations chômage financée par les impôts aurait probablement déplacé la courbe des prix vers le bas, comme dans l’exemple ci-dessus. Cependant, la politique salariale de solidarité força également les entreprises à faible productivité à quitter le marché. Les entreprises restantes avaient une productivité plus élevée et pouvaient donc maintenir leur marge de profits à un prix plus faible, déplaçant la courbe des prix vers le haut. Les indemnités de formation et de mobilité garantissaient que les entreprises plus productives aient accès à une main-d’œuvre bien formée, ce qui leur permettait de baisser encore plus leurs coûts et leurs prix. La Figure 22.18b montre comment cette combinaison de politiques résulta en un nouvel équilibre au point N″, avec un salaire réel plus élevé et sans l’augmentation du chômage du point N′.

L’exemple suédois illustre comment un environnement politique démocratique caractérisé par de grands syndicats se situant dans une optique nationale et un État réactif peuvent maintenir des niveaux faibles d’inégalités (indiqués dans la Figure 22.17), tout en augmentant le niveau de vie moyen.

Faisabilité économique : un exemple venu du Chili

L’analyse précédente utilisant le modèle du marché du travail est une simplification. Cependant, elle nous aide à comprendre les forces économiques réelles à l’œuvre dans le monde. Le Chili est un exemple.

En 1970, le socialiste Salvador Allende fut élu président du Chili sur une victoire inattendue, avec un programme promettant plus de services publics et la nationalisation d’une grande partie des entreprises privées du pays.

La Figure 22.19 montre la réaction des plus riches, reflétée dans les cours de la Bourse. Une action (ou une participation) est une part de la propriété d’une entreprise. Son prix (comme vous l’avez appris dans l’Unité 11) mesure la valeur de la possession d’une part de cette entreprise, et donc de la réception d’une partie de ses profits et du bénéfice de la future revente de cette part à une autre personne.

Le prix des actions augmente lorsque, en tenant compte de tous les facteurs importants, les propriétaires ou acheteurs potentiels d’actions pensent qu’une entreprise fera plus de profits à l’avenir. Quand un président socialiste fut élu au Chili, les personnes les plus aisées craignirent une hausse des impôts, l’introduction de politiques favorisant leurs employés et nécessitant des rémunérations supérieures, et le fait que l’État, voire les travailleurs puissent exproprier les actifs des entreprises (en s’octroyant leur propriété).

Ces craintes limitèrent l’ensemble des politiques réalisables économiquement pour le gouvernement d’Allende. En effet, si les riches pensaient que les entreprises qu’ils détenaient seraient moins profitables à l’avenir, ils n’auraient pas eu d’incitation à investir dans l’augmentation des actifs de leur entreprise. Plutôt que d’investir dans ces entreprises, les riches pourraient préférer plutôt investir soit à l’étranger (ce qu’on appelle la fuite des capitaux), soit dans l’immobilier ou dans d’autres actifs chiliens davantage susceptibles de gagner en valeur dans le futur.

Comme vous pouvez l’observer dans la Figure 22.19, les cours de la Bourse s’effondrèrent dès le lendemain de l’élection d’Allende. Nous reprendrons l’histoire du Chili un peu plus tard et nous analyserons comment les intérêts politiques et l’infaisabilité économique peuvent limiter les marges de manœuvre d’un gouvernement démocratiquement élu.
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Figure 22.19 
Cours de la Bourse au Chili : l’élection d’un président socialiste en 1970.






Données de la bourse de Santiago. L’instant zéro correspond au premier jour de cotation sur la Bourse de Santiago suite à l’élection. Daniele Girardi and Samuel Bowles. 2018. ‘Institution shocks and economic outcomes: Allende’s election, Pinochet’s coup, and the Santiago stock market’. Journal of Development Economics 134: pp. 16-27.







  Exercice 22.12 Les économies réussissent quand les politiques nationales sont alignées avec les incitations individuelles

  En 1759, Adam Smith écrivait dans La Théorie des Sentiments Moraux :

  
    L’homme (…) amoureux de son plan idéal de gouvernement (…) semble imaginer qu’il peut arranger les différents membres d’une grande société avec autant de facilité qu’il arrangerait les différentes pièces sur un échiquier (…) mais sur le grand échiquier de la société humaine, chaque pièce individuelle se déplace de son propre chef, de façon entièrement différente de ce que voudrait obtenir d’elle le législateur. Si ces deux plans de déplacement coïncident et agissent dans la même direction, le jeu de la société humaine se poursuivra facilement et en harmonie, et il sera probablement heureux et prospère. S’ils sont opposés ou différents, le jeu se poursuivra misérablement, et la société sera en tout temps au plus haut degré de discorde.

  

  
    	Avec vos propres mots, expliquez comment Smith conçoit la faisabilité économique des politiques publiques.

    	En utilisant ce que vous avez appris sur les contraintes auxquelles fait face la banque centrale en tant que régulateur, donnez un exemple qui illustre l’affirmation de Smith.

  




  Question 22.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez à nouveau la Figure 22.18a. Lesquelles des propositions suivantes sont correctes ?

  
    	Le déplacement vers le haut de la courbe des salaires aurait causé une hausse des salaires réels si les taxes sur les entreprises n’avaient pas également augmenté.

    	Les mesures qui déplacent la courbe des salaires sans toucher à celle des prix ne peuvent pas augmenter les salaires réels à l’équilibre.

    	L’impact à long terme du financement d’une hausse de l’allocation chômage par une taxe sur les profits est le contraire de l’impact à court terme.

    	Augmenter l’allocation chômage dégrade la situation de tous les travailleurs.

  

  
    	Faux. Sans la taxe sur les entreprises, le nouveau point d’équilibre serait à l’intersection entre l’ancienne courbe des prix et la nouvelle courbe des salaires. Comme vous pouvez le voir sur le graphique, les salaires réels resteraient au niveau prévalant avant l’introduction de la mesure et l’emploi diminuerait.

    	Vrai. La courbe des prix est horizontale ; aussi, à moins d’un déplacement vers le haut ou le bas de la courbe des prix, l’équilibre aura des salaires réels au même niveau.

    	Vrai. Dans le court terme, les salaires réels augmentent et l’emploi reste constant. Dans le long terme, les salaires réels et l’emploi baissent tous les deux.

    	Faux. Les allocations chômage offrent une assurance valorisée par les travailleurs qui pourraient perdre leur emploi. Bien que les travailleurs voient leur situation dégradée par la baisse des salaires et de l’emploi, dans leur ensemble ils pourraient bénéficier de la mesure.

  



22.13 Impossibilité administrative

Information limitée


	asymétrie d’information
	Information qui est pertinente pour les parties dans une interaction économique, mais qui n’est connue que par certaines et pas par d’autres. Voir également : sélection adverse, aléa moral.



Souvenez-vous que de nombreuses défaillances de marché ont lieu en raison d’asymétries d’information – le prêteur ne sait pas comment l’emprunteur utilisera les fonds prêtés, l’employeur ne sait pas à quel niveau d’effort l’employé travaillera, la compagnie d’assurance ne sait pas si la personne souscrivant à l’assurance-vie est très malade, et ainsi de suite. Dans ces trois cas, l’information limitée dont dispose le principal (le prêteur, l’employeur ou l’assureur) ne lui permet pas d’écrire un contrat complet avec l’agent (l’emprunteur, l’employé ou l’assuré). Un contrat complet aurait « internalisé » les effets externes qui causent la défaillance de marché, garantissant que l’agent supporte tous les coûts et profite de tous les bénéfices de ses actions.

La même chose est vraie des défaillances de marché de nature environnementale. Si le citoyen souffrant d’une maladie respiratoire pouvait faire un procès à l’entreprise polluante responsable de sa maladie et obtenir une compensation pour les coûts liés à sa maladie, cela pourrait « internaliser » les coûts externes des actions du pollueur et donner lieu à des efforts de réduction de la pollution plus efficaces. Cependant, dans la plupart des cas, cela n’est pas possible, parce que le citoyen ne dispose pas des informations nécessaires pour savoir qui pollue et ne serait pas en mesure de payer les frais judiciaires et  les autres dépenses liées à l’action en justice.

Cependant, l’État ne dispose pas non plus de cette information, ce qui limite sa capacité à concevoir des politiques répondant aux défaillances de marché environnementales. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 20,  souvent les États ne savent pas à quel point les citoyens valorisent la qualité de l’environnement, ni ne connaissent l’efficacité des politiques environnementales afin de garantir un environnement durable. Et comme nous l’avons vu, il n’est pas facile pour les pouvoirs publics d’accéder à ces informations.

L’information limitée n’est cependant pas le seul facteur limitant la faisabilité administrative des politiques.

Capacités limitées

Les impôts, comme nous l’avons vu, peuvent modifier les comportements des agents privés. Par exemple, taxer l’essence pour augmenter son prix réduit les trajets en voiture et les dégâts environnementaux liés. Cependant, afin de lever un impôt de manière efficace et de percevoir des revenus, l’État doit disposer d’agents du Trésor public compétents, non corrompus, avec assez de ressources pour trouver et sanctionner l’évasion fiscale et avec assez de légitimité pour que la plupart des citoyens décident de payer leurs impôts. Si ce n’est pas le cas, des vendeurs continueront de vendre de l’essence à un prix inférieur et entraîneront la faillite de leurs concurrents honnêtes.


	capacité à lever l’impôt
	La capacité d’un État à imposer et collecter des impôts importants auprès de la population à un coût réduit (coût administratif et autres coûts). Une mesure de cette capacité correspond au montant collecté divisé par les coûts de l’administration fiscale.



La capacité administrative est requise pour un grand nombre de taxes, comme les tarifs douaniers aux frontières, l’impôt sur les salaires prélevé à la source ou encore l’impôt sur le revenu des sociétés payé par les entités économiques légalement constituées. L’utilisation des livres de comptes dans les grandes entreprises facilite leur audit et l’estimation précise de leur montant d’impôts. Mais cela dépend également de la technologie et des institutions disponibles. Les flux internationaux d’obligations financières dont il est difficile de suivre la trace rendent illégale l’évasion fiscale et font de l’optimisation fiscale légale (par exemple, en déplaçant les profits dans des paradis fiscaux à l’international) un problème pour les États qui veulent collecter des taxes. Cela réduit leur capacité à lever l’impôt.18

Le manque de capacité administrative affecte tous les aspects des pouvoirs publics, pas seulement les impôts. Par exemple, une réforme éducative consistant à exiger des enseignants qu’ils abandonnent les méthodes d’apprentissage par cœur pour des méthodes fondées sur un apprentissage plus actif et centré sur les élèves peut être impossible à mettre en place au regard des compétences du personnel éducatif actuel.

Infaisabilité administrative : un cas au Nigéria

Au Nigéria, le manque d’information sur l’avancement des projets d’infrastructure financés par l’État et une administration médiocre et minée par la corruption ont donné lieu à de faibles performances.

En 2006–2007, le secteur public reçut des fonds et la responsabilité de mettre en place 4 700 petits projets d’infrastructure comme l’installation de puits, la construction de barrages et de centres de santé. Seuls 31 % des projets furent menés à leur terme et 38 % ne furent jamais lancés. Par exemple, des fonds furent reçus pour la construction de 1 348 puits, mais 846 d’entre eux ne furent jamais terminés, ce qui priva des milliers de personnes de l’opportunité d’un meilleur accès à l’eau.

Les économistes Imran Rasul et Daniel Rogger voulaient découvrir pourquoi certaines organisations ont réussi à mener à bien leurs projets, tant s’agissant du respect des échéances que du budget imparti, et pourquoi d’autres n’y sont pas parvenues. Ils purent effectuer leur recherche parce que le gouvernement nigérian avait collecté des informations, auprès d’équipes indépendantes d’ingénieurs, sur le nombre et la qualité des projets achevés. La disponibilité d’informations précises de ce type, obtenues auprès d’observateurs indépendants, sur la quantité et la qualité des services publics est très rare pour un pays à faible revenu.19

Rasul et Rogger ont découvert que la mise en œuvre et les réalisations concrètes dans les organisations du secteur public sont affectées par la manière dont ces organisations sont gérées. Ils furent surpris de découvrir que l’utilisation d’incitations basées sur la performance, selon lesquelles les dirigeants étaient récompensés pour leur bonne performance mesurée par les organisations (et non pas par des évaluateurs externes), était corrélée à des taux de finalisation inférieurs. Dans les organisations où les fonctionnaires avaient plus d’autonomie dans la prise de décision (pas dans celle en réponse aux incitations basées sur la performance), les résultats étaient meilleurs.

Si les incitations financières peuvent jouer un rôle positif sur la motivation des fonctionnaires, le cas nigérian montre que s’il est difficile de collecter et vérifier des informations, la mise en place d’incitations simples, basées sur la performance, pour des tâches complexes peut s’avérer contre-productive. Lorsque l’information est de piètre qualité ou manquante, il peut s’avérer plus judicieux de donner plus d’autonomie aux organisations. Dans ce cas, les fonctionnaires rendus autonomes ont observé des normes sociales de responsabilité, et les taux de réalisation ont été supérieurs.

22.14 Intérêts particuliers

Dans une démocratie, on dit souvent que l’État est idéalement au service du peuple. En termes économiques, cela signifie que les représentants de l’État sont les agents et que les citoyens sont les principaux.


	relation du type principal–agent
	Il s’agit d’une relation asymétrique dans laquelle une partie (le principal) bénéficie d’une action ou d’un attribut d’une autre partie (l’agent) pour laquelle les informations du principal ne sont pas suffisantes pour faire appliquer un contrat complet. Voir également : contrat incomplet. Connu également sous le terme : problème du type principal-agent.



Mais cela donne lieu immédiatement à deux questions :


  	Pourquoi l’agent (le représentant élu) ferait-il ce que les principaux (les citoyens) désirent ? Comme dans toute relation du type principal–agent l’agent a ses propres objectifs, et ils diffèrent de ceux du principal. Notre modèle de l’État en tant que monopole nous a montré que l’État n’a pas besoin de servir les intérêts du peuple dans une société non démocratique. De plus, nous avons constaté que ce problème ne disparaissait pas dans une démocratie.

  	Qui est « le peuple » ? En termes économiques, qui est le principal (ou qui sont les principaux) ? Jusqu’à maintenant le principal était le prêteur ou l’employeur, que nous pouvions simplement représenter par un seul individu. En revanche, les citoyens-principaux sont nombreux et ont des attentes différentes à l’égard de l’action publique, que ce soit en termes de diminution de la pollution, d’amélioration des écoles, de politiques pour promouvoir l’innovation, de transferts vers les pauvres financés par les impôts ou d’autres politiques, etc.



Responsabilité démocratique des représentants élus

Pensez au premier problème, à savoir le problème de motiver les représentants élus à faire ce que veulent les citoyens, comme à un problème de type principal–agent, tel qu’un employeur essayant de motiver son employé à contribuer aux profits de l’entreprise. Quelles sont les solutions possibles quand le responsable essaye de motiver les travailleurs de son équipe ? Le responsable pourrait :


  	Payer une rente économique à l’agent : il aura peur de la perdre s’il ne travaille pas de manière satisfaisante.

  	Surveiller le travail de l’employé : pour détecter des signes d’un travail inadéquat.

  	Remplacer le travailleur par un autre travailleur : si l’on découvre que le travail réalisé n’est pas satisfaisant.



Dans une démocratie, les représentants élus sont tenus pour responsables envers l’électorat par un ensemble similaire de stratégies :


  	Donner au représentant un salaire suffisant, le prestige et d’autres agréments liés à sa fonction : de façon à ce qu’il veuille garder le poste.

  	Surveiller les activités du gouvernement : pour déterminer la qualité de la performance du pouvoir en place, par le biais de principes légaux tels que la transparence et le contrôle par la justice, ainsi que la presse indépendante et la liberté d’expression.

  	Tenir des élections périodiques : un gouvernement qui n’a pas donné satisfaction aux citoyens sera remplacé par un nouvel ensemble de dirigeants politiques.




	court-termisme
	Ce terme subjectif renvoie au cas où une personne formule un jugement en donnant trop d’importance aux coûts, bénéfices et autres éléments advenant dans un futur proche.



C’est ainsi que les démocraties résolvent le problème de type principal–agent qu’est la responsabilisation des élus à l’égard du public. Cette solution a cependant un inconvénient : le fait que les représentants, comme les employés, soient sujets à un examen périodique leur donne une incitation à entreprendre des projets dont les objectifs désirables seront visibles avant la prochaine élection. C’est ce qu’on appelle le court-termisme.

Les gouvernements, par exemple, mettent parfois en œuvre des politiques budgétaires expansionnistes (en réduisant les impôts ou en augmentant les dépenses) dans la période précédant les élections, dans le but d’augmenter les revenus disponibles et de diminuer le chômage au moment où les gens iront voter. Cette tentative de pousser le niveau d’emploi au-dessus du niveau stable de long terme (rappelez-vous le modèle du marché du travail) finit par créer des pressions inflationnistes insoutenables. Cependant, ces conséquences négatives ne deviennent visibles qu’après l’élection.

Puisque les élections futures encouragent les dirigeants politiques à ne penser qu’au court terme, une solution partielle consiste à retirer une partie de leurs prérogatives en matière de politiques. C’est l’argument mobilisé pour défendre un système judiciaire indépendant (non élu) et l’autonomie politique de la banque centrale.

Par exemple, les gouverneurs du système de la Réserve fédérale aux États-Unis sont nommés par le président pour un mandat de quatorze ans, fixé de telle sorte que cela rend peu probable la possibilité qu’un président en nomme plusieurs durant son mandat. La Figure 15.18 montre à quel moment les banques centrales de différents pays ont commencé à cibler l’inflation. Ce fut un signal d’une plus grande autonomie de la politique de la banque centrale. En outre, aux États-Unis, les nominations présidentielles à la Cour suprême sont à vie.

L’élaboration des politiques dans une démocratie est parfois également biaisée en faveur de petits groupes. Voici la raison. Imaginez une politique, par exemple une réduction des tarifs douaniers sur les importations de vêtements, qui aura pour conséquence la disponibilité de vêtements moins chers pour la population, mais réduira l’emploi et les revenus des travailleurs dans le secteur textile domestique. Supposez que cela coûte un total de 1 million d’euros aux 500 travailleurs du textile et en même temps que cela rapporte un total de 2 millions d’euros de bénéfices aux 2 millions de consommateurs de vêtements.

Considérez maintenant les difficultés auxquelles feront face ceux qui voudront organiser des campagnes pour et contre la mesure :


  	Chaque travailleur dans l’industrie domestique perdrait 2 000 euros par an si la législation était adoptée, de sorte que la plupart seraient du côté « anti-importations » et se positionneraient contre la réduction des tarifs.

  	Chaque consommateur bénéficierait à hauteur de 1 € si la législation était adoptée, de sorte que peu de gens seraient désireux d’envoyer ne serait-ce qu’un email au législateur.



« Tous les animaux sont égaux. Mais certains le sont plus que d’autres. »

Cette citation est tirée du livre de George Orwell La Ferme des animaux (1945), qui est une critique satirique de la dictature de Joseph Staline en Union soviétique. Cependant, elle s’applique aussi à la manière dont fonctionnent les démocraties. Tous les citoyens sont égaux en droits, mais certains ont beaucoup plus de pouvoir que d’autres pour influencer l’action publique.20

Cela renvoie à la deuxième question posée au début de cette section : les citoyens sont loin d’être égaux quand il s’agit d’influencer les élus à favoriser une politique plutôt qu’une autre. Les citoyens riches en particulier ont une voix d’importance disproportionnée dans une démocratie car :


  	Les citoyens riches investissent : leurs décisions d’investissement (voir le cas du Chili, par exemple) peuvent déterminer le sort d’un pouvoir en place.

  	Les citoyens riches financent les hommes politiques : leurs contributions aux campagnes électorales (dans les pays où la pratique est autorisée) ou même les versements personnels directs peuvent influencer le résultat des élections ainsi que les politiques mises en place par les élus une fois qu’ils ont pris leurs fonctions.

  	Les citoyens riches contrôlent les médias : certains sont les propriétaires et directeurs de presse écrite et de chaînes de télé.

  	Les citoyens riches emploient des lobbyistes : eux ou les entreprises qu’ils détiennent emploient des professionnels – souvent des anciens politiciens – afin d’influencer les représentants élus.



Il s’ensuit que les inégalités économiques alimentent les inégalités politiques, qui à leur tour alimentent les inégalités économiques.

Pour des éléments probants sur la manière dont les contributions politiques (ainsi que les intérêts particuliers) ont influencé les politiques liées au marché de l’immobilier aux États-Unis avant la crise, lisez : Atif Mian, Amir Sufi, and Francesco Trebbi. 2013. ‘The Political Economy of the Subprime Mortgage Credit Expansion’. Quarterly Journal of Political Science 8: pp. 373–408.

Par exemple, la relation entre les inégalités économiques et les inégalités politiques affecte les résultats relatifs à l’égalité des sexes. Dans de nombreux pays, les femmes participent beaucoup moins que les hommes à la vie politique et aux décisions publiques. En Inde, la mise en place de quotas pour réserver aux femmes des positions de chef de conseil de village a permis d’augmenter les dépenses publiques dans des domaines préférés par les femmes, comme les puits leur permettant de ne plus avoir à transporter l’eau sur de longues distances. Cela a aussi eu pour effet de réduire la corruption des personnes au pouvoir et de diminuer les stéréotypes. Les hommes des villages choisis aléatoirement pour mettre en place le quota ont adopté de manière inconsciente une perception plus positive quant à l’aptitude des femmes à diriger, par rapport à une situation où ils ne les voyaient que dans des tâches domestiques.


    
        

        
    

    
        Dans notre vidéo « Économiste en action », Esther Duflo explique ce qu’il s’est passé après qu’il est devenu obligatoire dans certains villages d’élire une femme à la tête du conseil du village.
    




  Comment les économistes (et les politologues) apprennent des données Est-ce que l’argent est roi ?

  Les Américains disent souvent que « l’argent est roi ». Beaucoup s’inquiètent du fait que l’argent est particulièrement roi quand il s’agit de politique.

  Pour certains, il est clair que quand un candidat à un mandat politique reçoit une contribution importante pour sa campagne électorale de la part d’une entreprise ou d’un syndicat avec des intérêts économiques en jeu, le candidat sera plus susceptible de prendre en compte les intérêts de son contributeur quand il s’agira d’utiliser son pouvoir politique pour influencer les politiques publiques.

  Nous savons, d’après un article académique sur l’accès aux représentants du Congrès, que les campagnes électorales pour le Congrès américain en 2012 ont dépensé en moyenne 8,5 millions de dollars par siège du Congrès. Cependant, est-ce que les vainqueurs ont offert des faveurs à leurs donateurs, qui n’auraient pas eu lieu en l’absence de ces contributions ?

  Nous pourrions nous demander si les membres du Congrès qui ont reçu des contributions d’individus ayant investi dans l’industrie pétrolière ont eu tendance, par la suite, à favoriser les intérêts des entreprises du secteur. Ou encore, est-ce que ceux qui ont reçu des fonds de la part de membres de syndicats ont poussé en faveur de politiques favorisant les intérêts des syndicats ? Dans les deux cas, la réponse serait oui.

  Cependant, cela ne démontre pas que les contributions des donateurs ont effectivement acheté une influence sur le législateur. Rappelez-vous que la causalité peut aller dans les deux sens : ceux dont la richesse est tirée du pétrole sont susceptibles de faire des dons à des candidats qui favorisent déjà les intérêts de cette industrie. Les membres d’un syndicat vont donner de l’argent à ceux qui soutiennent déjà les intérêts du syndicat. Montrer simplement une corrélation entre la source de financement et les politiques soutenues par le législateur ne prouve pas que les contributions causent le comportement différent du législateur.

  Les politologues Joshua Kalla et David Brockman ont conçu une expérience astucieuse visant à déterminer si le don conduisait le membre du Congrès à se comporter dans l’intérêt du donateur. Ils ont pensé que les citoyens pouvaient influencer les législateurs en les rencontrant et en exprimant leurs opinions. Les membres du Congrès sont des personnes très occupées. Les groupes se font donc concurrence pour pouvoir les rencontrer.21

  Ils voulaient déterminer si ceux qui avaient donné de l’argent à un membre du Congrès étaient plus susceptibles d’obtenir un rendez-vous avec lui. Avec la coopération d’un (vrai) groupe d’intérêt Credo Action, ils ont contacté 191 membres du Congrès pour demander un rendez-vous. Tous les électeurs faisant cette requête avaient effectivement fait un don à la campagne électorale du député. Le groupe de contrôle, choisi aléatoirement, et la moitié de l’échantillon total mentionnaient uniquement lors de l’appel qu’ils résidaient dans le district du membre du Congrès. Les électeurs du groupe de traitement s’identifiaient par ailleurs comme étant donateurs eux-mêmes. Toutes les personnes des deux groupes lisaient un script identique, de telle sorte que les requêtes pour le rendez-vous étaient similaires.

  Parmi ceux non identifiés comme donateurs, 2,4 % obtinrent un rendez-vous avec soit le membre du Congrès, soit son chef de cabinet. Parmi ceux identifiés comme donateurs, 12,5 % obtinrent un rendez-vous.

  Les auteurs en conclurent que :

  
    La grande majorité des Américains qui ne peuvent pas se permettre de contribuer aux campagnes avec des montants importants sont désavantagés quand ils essayent d’exprimer leurs préoccupations aux décideurs publics.

  



Intérêts particuliers : la suite de l’histoire du Chili

Ce qui s’est passé au Chili en 1970 après l’élection d’Allende ne nous montre pas uniquement les limites économiques à l’ensemble des politiques possibles, mais aussi les limites politiques.

Dans un contexte marqué par des performances économiques faiblissantes, en raison en partie d’investisseurs potentiels freinant l’investissement au Chili, l’opposition à Allende s’organisa, financée notamment de manière secrète par le gouvernement américain. En 1973, les forces armées chiliennes attaquèrent le palais présidentiel et mirent en déroute les troupes loyales à Allende. L’armée prit le contrôle du gouvernement, mit fin à la démocratie et remplaça Allende par le Général Augusto Pinochet non élu.




            [image: Cours de la Bourse au Chili : le renversement militaire du gouvernement socialiste, 1973 ]



Figure 22.20a 
Cours de la Bourse au Chili : le renversement militaire du gouvernement socialiste, 1973.






L’instant zéro correspond au premier jour de cotation à la Bourse de Santiago suite au coup d’État des militaires.






La population riche anticipa le fait que Pinochet allait instaurer des politiques favorables aux entreprises, donc les cours de la Bourse se sont mis à augmenter à nouveau (Figure 22.20a). La dictature de Pinochet fut maintenue jusqu’à ce qu’un référendum constitutionnel en 1988 demande le retour de la démocratie, ce que les forces armées respectèrent.

Une fois de plus, un changement radical dans le comportement des personnes aisées est enregistré dans les cours de la Bourse au lendemain du référendum (Figure 22.20b).




            [image: Cours de la Bourse au Chili : le référendum de 1988, fin du régime militaire ]



Figure 22.20b 
Cours de la Bourse au Chili : le référendum de 1988, fin du régime militaire.






L’instant zéro correspond au premier jour de cotation à la Bourse de Santiago suite au référendum.






Le programme économique d’Allende n’était pas réalisable pour deux raisons :


  	Il n’était pas possible sur le plan économique : il ne pouvait pas obliger les entreprises privées à investir au Chili, et sans leur investissement, l’économie stagnait ou même se contractait.

  	Il n’était pas possible sur le plan politique : bien qu’élu démocratiquement, Allende ne contrôlait pas les forces armées chiliennes, qui, avec le soutien des entreprises et de la CIA, se retournèrent contre lui.



22.15 Les politiques comptent et l’économie fonctionne

Dans cette unité, vous avez appris que le raisonnement d’Adam Smith à propos des hommes sur l’échiquier peut désormais être exprimé en termes économiques, en affirmant que pour qu’une politique soit efficace, elle doit changer l’équilibre de Nash actuel pour un équilibre de Nash différent et préféré (faisabilité économique). De plus, elle doit être également favorisée par une élite gouvernante qui a l’autorité et la capacité de la mettre en œuvre (faisabilité politique et administrative).

Les limites que posent les intérêts particuliers, ainsi que la faisabilité économique et administrative, expliquent pourquoi souvent les États ne parviennent pas à répondre aux problèmes liés aux défaillances de marché et aux injustices que nous avons rencontrés dans ce cours. Cependant, en observant les différentes économies dans le monde, nous constatons des différences considérables dans l’efficacité avec laquelle ces problèmes sont traités. En conséquence, les limites posées par la faisabilité économique, politique et administrative diffèrent fortement entre les pays.

Pour comprendre cela, revenez au problème du changement climatique et à la Figure 20.25a. La Suède, l’Australie et les États-Unis ont, à peu de choses près, le même revenu par personne. Si ces pays faisaient tous face à des contraintes comparables en termes de faisabilité économique, administrative et politique dans l’adoption de politiques visant à limiter les dommages des gaz à effet de serre sur le climat, nous devrions nous attendre à ce que la similarité de leurs revenus aille de pair avec une similarité dans les émissions de CO2 par personne.

Mais ce n’est pas du tout ce que nous constatons avec la figure. Les États-Unis et l’Australie émettent environ trois fois plus de gaz à effet de serre par personne que la Suède. Il paraît probable que ce qui est économiquement réalisable ne diffère pas tellement entre ces trois pays, étant donné qu’ils partagent les mêmes connaissances technologiques et que leurs citoyens réagissent probablement de la même manière aux incitations visant à adopter des sources d’énergie plus propres. Les informations dont l’État dispose et ses capacités dans les trois pays sont également similaires : tous ont des gouvernements bien informés et compétents.




            [image: Comme nous l’avons vu avec la Figure 20.25a, les pays avec des revenus par habitant similaires n’ont pas nécessairement des niveaux d’émissions de CO2 par habitant similaires. ]



Comme nous l’avons vu avec la Figure 20.25a, les pays avec des revenus par habitant similaires n’ont pas nécessairement des niveaux d’émissions de CO2 par habitant similaires.






Bien que les émissions de dioxyde de carbone soient affectées par la structure industrielle et la spécialisation dans les échanges, elles sont également affectées par ce que désirent les élites, qui ont une influence politique. Les politiques portant sur le changement climatique sont plus susceptibles de trouver des partisans en Suède qu’en Australie et aux États-Unis. Une raison de cette différence tient à l’importance dans la vie politique américaine et australienne de groupes de pression (lobbying) représentant les industries des ressources naturelles, notamment les producteurs de gaz, pétrole et charbon.

Un contraste semblable apparaît lorsque l’on observe les inégalités dans la Figure 19.30. L’Allemagne et les États-Unis ont connu environ le même taux de croissance du PIB lors des quatre dernières décennies, mais ils diffèrent nettement en ce qui concerne les inégalités de niveaux de vie, comme en atteste le coefficient de Gini pour le revenu disponible beaucoup plus élevé aux États-Unis. On peut en dire autant pour la mesure des inégalités intergénérationnelles. Selon cet indicateur, le Danemark, la Suède et la Finlande sont encore plus égaux que l’Allemagne.

Ces différences peuvent s’expliquer par de nombreux facteurs. Cependant, elles sont, au moins partiellement, dues à l’influence politique plus grande en Allemagne qu’aux États-Unis des personnes qui valorisent le maintien d’un niveau de vie plus élevé pour les plus pauvres.




            [image: Comme nous l’avons vu dans la Figure 19.30a, les pays à haut revenu similaires en termes de croissance du PIB par tête n’ont pas nécessairement des niveaux similaires d’inégalités. ]



Comme nous l’avons vu dans la Figure 19.30a, les pays à haut revenu similaires en termes de croissance du PIB par tête n’ont pas nécessairement des niveaux similaires d’inégalités.






Quelles leçons pouvons-nous tirer de ces comparaisons ?

Une leçon est que, si nous voulons résoudre des problèmes tels que le changement climatique ou les inégalités injustes des niveaux de vie, il est possible dans la plupart des pays de faire beaucoup plus que ce qui est fait pour l’instant. Les forces essentielles contribuant aux inégalités dans les pays à revenus élevés, comme l’introduction de nouvelles technologies et la hausse des importations (venant de Chine, par exemple) qui rendent inutiles les compétences des travailleurs faiblement rémunérés, ne diffèrent pas beaucoup entre les pays à haut revenu dans la Figure 19.30a. Il semblerait que les différences soient plutôt une question de choix parmi un ensemble similaire de politiques réalisables économiquement et administrativement. Certains pays choisissent des politiques qui maintiennent des niveaux élevés d’inégalités, tandis que d’autres cherchent à atteindre une plus grande égalité.

Par ailleurs, nous avons beaucoup à apprendre des pays les plus performants, en étudiant les politiques et les institutions qui semblent expliquer leur réussite dans le traitement des défaillances de marché et des injustices.

Toutes les politiques et institutions efficaces dans un pays ne sont pas nécessairement transférables à d’autres pays. La comparaison entre les systèmes d’innovation de la Silicon Valley et de l’Allemagne dans la Section 21.2 montre comment différentes combinaisons d’entreprises innovantes, de politiques publiques, d’institutions financières et de normes sociales dans ces deux régions produisent des solutions efficaces aux défaillances de marché liées à la production de connaissances. Aucune de ces combinaisons ne pourrait être facilement adoptée dans l’autre pays ou un pays comme le Brésil ou le Portugal.

Certains pays ont des systèmes éducatifs qui enseignent plus efficacement que d’autres. Comme les politiques éducatives diffèrent grandement selon les pays, nous pouvons nous faire une idée de l’importance d’une bonne politique en regardant les différences entre les pays en termes de performance à un test de mathématiques administré à des élèves de 15 ans dans le monde entier.

Vous pouvez accéder aux données du test PISA (Programme for International Student Assessment) de l’OCDE.

Comparons deux pays qui sont ethniquement diversifiés et ont environ le même revenu par personne : les États-Unis et Singapour. La note moyenne en mathématiques à Singapour est 20 % plus élevée qu’aux États-Unis. Plus surprenant encore, l’élève dont la note l’a placé au milieu des élèves américains (l’élève avec la note médiane) se serait trouvé dans le dernier quart des élèves de Singapour. Une comparaison similaire placerait l’élève médian américain dans le dernier quart des étudiants japonais, et à peine au-dessus du dernier quart des élèves finlandais.


    
        

        
    

    
        James Heckman explique comment la scolarité et la pré-scolarité affectent les inégalités.
    



La recherche économique s’est intéressée aux effets de la scolarité et de la pré-scolarité sur les inégalités. James Heckman, le sujet de l’une de nos vidéos « Économiste en action », est un éminent chercheur dans ce champ. Pour en savoir plus, vous pourriez lire son livre Giving kids a fair chance.22

Son livre commence par remarquer ce qui suit :


  Le hasard de la naissance est l’une des principales sources d’inégalités aux États-Unis de nos jours. La société américaine est divisée entre qualifiés et non qualifiés (…) ; la naissance est en train de devenir le destin.



La stratégie efficace selon Heckman est fondée sur la logique suivante : « Les compétences cognitives et socio-émotionnelles sont développées lors de la petite enfance et leur développement dépend de l’environnement familial. » Grandir dans la pauvreté prive les enfants de l’opportunité de développer ces compétences, et « les environnements familiaux aux États-Unis se sont détériorés ».

Pour y remédier, Heckman prône des « interventions précoces » telles qu’un enrichissement des environnements pré-scolaires et des visites à domicile par des professionnels afin d’aider les parents, qui selon sa recherche, peuvent « produire des effets positifs et durables sur les enfants de familles défavorisées ».

Des politiques proches de celle prônée par Heckman sont mises en place dans des pays comme la Colombie, la Jamaïque, le Chili et l’État d’Orissa en Inde. Des équipes d’économistes et d’experts en développement de l’enfant évaluent rigoureusement ces politiques afin d’identifier leurs effets à long terme et de déterminer la faisabilité d’un déploiement à grande échelle de ces petites interventions pilotes.

Ainsi nous savons que les enfants de parents pauvres deviennent souvent pauvres eux-mêmes. Nous savons également que cela a peu à voir avec la génétique, et est davantage lié au comportement socio-émotionnel associé au fait de grandir dans la pauvreté. Nous connaissons maintenant des interventions efficaces pour briser ce cycle de pauvreté, et les gouvernements peuvent les mettre en place.

22.16 Conclusion

Harold Lasswell, un éminent politologue américain du milieu du 20e siècle, est surtout connu pour son livre Politics: Who gets what, when and how. Le titre reflète une idée fondamentale de cette unité, bien que nous allions au-delà du titre. La politique n’est question que de :


  	qui obtient quoi,

  	qui obtient pour être quoi,

  	qui obtient pour faire quoi.



Cela s’explique par le fait que les processus politiques déterminent les règles du jeu, à savoir les institutions fondamentales qui régissent nos interactions dans l’économie et dans d’autres domaines de la société.23

Cependant, la politique n’est pas simplement le partage d’un gâteau, avec les plus puissants qui obtiennent la plus grande part, et la lutte pour le pouvoir qui diminue parfois la taille du gâteau. Des politiques publiques bien conçues sont également capables d’augmenter la taille du gâteau, en améliorant le niveau de vie d’une grande majorité de la population. Vous avez déjà étudié des exemples, comme les politiques économiques chinoises, qui depuis les années 1980 ont permis l’éradication d’une pauvreté à grande échelle à une rapidité jamais observée dans l’Histoire. Un autre exemple serait les politiques d’assainissement de l’eau et d’éducation en matière d’hygiène qui causèrent la réduction de la mortalité infantile à l’échelle mondiale.

L’économie est un outil important pour comprendre comment les politiques publiques peuvent à la fois augmenter la taille du gâteau et garantir qu’il soit partagé équitablement. L’Économie vous a donné des outils pour comprendre la manière dont nous interagissons entre nous et avec nos environnements naturels en produisant notre subsistance. Notre économie est centrée sur les gens et sur ce que nous faisons en tant qu’acheteurs et vendeurs, emprunteurs et prêteurs, employés et employeurs, électeurs et représentants élus. Nous apprenons beaucoup sur cette économie en voyant les acteurs faire du mieux possible étant donné un ensemble de conditions, et tentant en même temps de changer leurs conditions, souvent à travers des mouvements politiques et les gouvernements.

L’économie peut nous aider à répondre de manière adaptée aux problèmes d’inefficacité et d’injustice dans nos économies, en concevant des politiques qui sont réalisables à la fois économiquement et administrativement. L’économie peut également jouer un rôle en rendant des bonnes politiques politiquement possibles : le raisonnement économique peut avoir un effet puissant sur la compréhension de ce qui peut être fait dans une économie, voire ce qui devrait être fait.

La révolution capitaliste par laquelle nous avons débuté dans l’Unité 1 et les révolutions démocratiques (l’extension du vote à tous les adultes) par lesquelles nous avons terminé ici ont ensemble produit le système économique et politique particulier dans lequel la plupart des lecteurs de L’Économie vivent aujourd’hui. Le capitalisme et la démocratie continuent d’évoluer et de faire évoluer le monde.

L’économie va vous permettre de comprendre comment le capitalisme et la démocratie ensemble sont en train de changer les conditions dans lesquelles vous évoluez et comment vous, avec d’autres, pouvez à votre tour participer à ce processus de changement.


  Concepts introduits dans l’Unité 22

  
    	État, élite gouvernante

    	Responsabilité économique, responsabilité politique, contrôle démocratique

    	Rentes politiques

    	Institutions politiques

    	Modèle de l’électeur médian

    	Court-termisme

    	Faisabilité économique, faisabilité administrative
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Leibniz 5.7.1 Le choix d’heures de travail d’Angela quand elle paye un loyer

Dans le Leibniz 5.4.2 nous avons résolu le problème d’optimisation sous contrainte d’Angela pour les décisions qu’elle prenait en tant que fermière indépendante. Maintenant nous nous intéressons au cas où Bruno est propriétaire de la terre et Angela doit payer un loyer pour produire des céréales. Nous verrons que les préférences quasi-linéaires d’Angela ont une conséquence importante sur l’effet du loyer sur sa décision.

Comme avant, les préférences d’Angela sont représentées par une fonction d’utilité quasi-linéaire :



où 
 représente son nombre d’heures quotidiennes de temps libre et 
 le nombre de boisseaux de céréales qu’elle consomme par jour. La fonction 
 est croissante et concave. Sa frontière des possibles montre comment le nombre de boisseaux de céréales qu’elle peut consommer par jour, 
, dépend du temps libre qu’elle décide d’avoir.

Quand Angela était une fermière indépendante, elle pouvait consommer toutes les céréales qu’elle produisait. Sa frontière des possibles était 
, où 
 et 
, et son problème d’optimisation sous contrainte consistait à choisir 
 et 
 pour maximiser 
, sous la contrainte 
, nous donnant la condition de premier ordre :



Son choix optimal de temps libre, 
, est la valeur de 
 qui satisfait cette équation. Souvenez-vous que son TMS est 
 et son TMT, 
 ; le choix optimal est le point auquel TMS = TMT.

Comment le problème change-t-il quand Angela doit payer un loyer ?

Supposez qu’elle doive payer 
 boisseaux de céréales par jour à son propriétaire Bruno pour le droit de mener son activité de fermière. Cela signifie que la consommation de céréales d’Angela est inférieure à sa production. Si elle prend 
 heures de temps libre, elle produit 
 boisseaux de céréales comme précédemment, mais maintenant sa consommation sera :



Dans ce cas, son problème d’optimisation sous contrainte consiste à choisir 
 et 
 pour maximiser 
, sous la contrainte 


Cependant la condition de premier ordre pour son choix optimal de temps libre est exactement la même qu’avant :



donc elle choisira exactement la même quantité de temps libre $t^*$ que dans le cas où elle ne devait pas payer de loyer. Évidemment, cela signifie qu’elle produira la même quantité de céréales qu’avant, bien que sa consommation diminue de la quantité de loyer qu’elle doit payer.

Pourquoi cela arrive-t-il ? Quand Angela doit payer un loyer, elle prend 
 heures de temps libre et paye 
 à Bruno, donc sa consommation diminue. Cependant, le taux auquel elle peut transformer le temps libre en consommation pour elle-même ne change pas. Une heure de travail supplémentaire lui donne autant de céréales supplémentaires que quand elle ne devait pas payer de loyer, donc son TMT est toujours 
. Et la diminution de la consommation n’affecte pas non plus son taux marginal de substitution en raison de ses préférences quasi-linéaires : son TMS est 
 indépendamment de sa consommation de céréales.

L’effet du paiement du loyer est montré dans la Figure 1. La frontière des possibles initiale d’Angela quand elle est une fermière indépendante, 
, est représentée par la courbe rouge supérieure. Son choix optimal de temps libre et de consommation dans ce cas correspond à P. Quand elle paie un loyer de 
, sa frontière des possibles en termes de consommation et de temps libre se déplace verticalement de 
 unités vers le bas. C’est la courbe rouge inférieure du graphique : 
.

Le nouveau point optimal d’Angela est Q : elle continue à avoir 
 heures de temps libre par jour, et sa consommation quotidienne de céréales est maintenant de 
 boisseaux. Vous pouvez voir l’effet de la quasi-linéarité sur le graphique : les courbes d’indifférence quasi-linéaires ont la même pente lorsque l’on se déplace vers le haut ou le bas le long d’une droite verticale.
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Figure 1 
Allocation de temps avec et sans paiement de loyer.






Nous avons montré qu’Angela choisira la même quantité de temps libre quel que soit le montant du loyer 
. Elle fera le même choix si le loyer est nul (le cas de la fermière indépendante) et elle ferait encore le même choix si 
 était négatif : par exemple, si elle n’avait pas de propriétaire et recevait un subside de la part de l’État pour travailler à sa ferme.

Le fait que le paiement du loyer ne change pas l’allocation de temps d’Angela signifie que tout conflit de répartition entre elle et Bruno n’aura pour objet que la quantité de céréales que chacun d’eux peut consommer. Puisque ses préférences sont quasi-linéaires, le nombre d’heures de travail d’Angela est déterminé indépendamment de la manière dont les céréales sont réparties, donc la taille du gâteau et comment il est partagé sont deux problèmes complètement distincts. L’hypothèse de quasi-linéarité est faite dans l’Unité 5 pour nous permettre de penser à ces deux problèmes séparément.

Pour en savoir plus : Sections 17.1 à 17.3 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Unité 20 Économie de l’environnement

Comment l’activité économique fragilise la biosphère de notre planète et comment traiter les problèmes environnementaux qui en résultent.


  	La production et la distribution des biens et des services altèrent inévitablement la biosphère.

  	Le changement climatique provoqué par l’activité économique constitue une menace majeure pour le bien-être futur de l’humanité, et ce problème illustre de nombreux défis en termes de conception et de mise en place de politiques environnementales adéquates.

  	Des politiques environnementales bien conçues mettent en place les moyens les moins coûteux pour réduire les dommages environnementaux et équilibrent les coûts et bénéfices.

  	Certaines mesures utilisent la fiscalité ou des subventions pour modifier les prix, afin que les gens internalisent les externalités environnementales de leurs décisions de production et de consommation. D’autres mesures interdisent ou limitent l’utilisation de certains matériaux ou pratiques néfastes pour l’environnement.

  	Certains écosystèmes montrent des processus de dégradation au cours desquels des dommages environnementaux majeurs et difficiles à renverser se produisent brutalement. Des politiques prudentielles peuvent empêcher le déclenchement de tels processus.

  	L’évaluation des politiques environnementales soulève des questions difficiles sur la valorisation de notre environnement naturel et du bien-être des générations futures.



En 1980 eut lieu l’un des paris les plus célèbres de l’histoire des sciences. Paul Ehrlich, un biologiste, a prédit que la croissance rapide de la population contribuerait à la raréfaction des ressources minérales. Julian Simon, un économiste, pensait au contraire que l’humanité ne manquerait jamais de minéraux car des prix plus élevés stimuleraient la recherche de nouvelles réserves ou de nouvelles façons d’économiser l’utilisation des ressources. Ehrlich fit le pari avec Simon que le prix d’un panier de cinq matières premières – cuivre, chrome, nickel, étain et tungstène – augmenterait en termes réels au cours de la décennie, reflétant ainsi une rareté accrue.


	prix corrigé de l’inflation
	Prix qui tient compte de l’évolution du niveau général des prix.



Le 29 septembre 1980, ils achetèrent tous les deux 200 $ de chacun des cinq produits de base (pour un pari total de 1 000 $). Il était convenu que si le prix de ces ressources augmentait plus rapidement que l’inflation sur la décennie à venir, Simon payerait à Ehrlich la différence entre les prix ajustés de l’inflation et 1 000 $. Si les prix réels baissaient, Ehrlich payerait à Simon la différence. Pendant cette période, la population mondiale a augmenté de 846 millions d’individus (19 %). En parallèle, le revenu par personne a augmenté de 753 $ (15 % en dollars de 2005, après avoir pris en compte l’inflation). Pourtant, pendant ces dix années, les prix corrigés de l’inflation des produits de base ont baissé de 1 000 $ à 423,93 $. Ehrlich perdit ainsi le pari et envoya à Simon un chèque de 576,07 $.

Le pari entre Ehrlich et Simon était motivé par la question de l’épuisement possible des ressources naturelles de la planète – bien qu’un intervalle de dix ans soit trop court pour nous renseigner sur la raréfaction des matières premières à long terme. Le modèle élémentaire de l’offre et de la demande (voir les Unités 8 et 11) nous explique pourquoi. Les matières premières telles que le cuivre et le chrome ont généralement des courbes d’offre et de demande inélastiques (pentues) à court terme, car il existe très peu de substituts à ces ressources. Cela signifie que des chocs de demande ou d’offre relativement faibles entraînent des changements importants et soudains du prix d’équilibre du marché, comme pour le marché du pétrole brut que vous avez étudié dans l’Unité 11.




            [image: Prix mondiaux des matières premières (1960–2015) ]



Figure 20.1 
Prix mondiaux des matières premières (1960–2015).
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The World Bank. 2015. ‘Commodity Price Data.’






Mais comment devraient évoluer le prix et la disponibilité du cuivre ou du chrome à long terme ?

Lorsque le prix du cuivre augmente, les producteurs sont incités à investir dans de nouvelles technologies qui rendront l’extraction moins coûteuse. Les consommateurs substitueront au cuivre d’autres matières premières. Ces deux forces tendent à faire baisser les prix.

Lorsque les prix du cuivre commencent à baisser, les entreprises limitent les nouveaux investissements en extraction et les consommateurs demandent davantage de cuivre. Cela fait repartir les prix à la hausse. L’existence de prix de marché pour les matières premières empêche ainsi que nous nous retrouvions à court de ressources, malgré une hausse de la population et du niveau de vie. Le rapport des réserves connues sur la production diminue peu.


	ressources (naturelles)
	La quantité totale estimée d’une substance dans la croûte terrestre. Voir également : réserves (ressources naturelles).



Au cours des deux derniers siècles, les prix de nombreuses ressources minérales n’ont pas sensiblement changé, bien que l’extraction se soit énormément développée. Malgré la fluctuation des prix d’une année sur l’autre, la tendance générale est plate. Cela indique que la quantité de nombreuses matières premières dans la croûte terrestre – les ressources naturelles – est plutôt importante.

L’évolution du niveau de vie depuis la Révolution industrielle a été rendue possible par l’ingéniosité de l’homme et la disponibilité de ressources sous forme d’air, d’eau, de terre, de métaux et d’hydrocarbures, telles que le charbon et le pétrole, les stocks de poissons, etc. Elles étaient autrefois toutes abondantes et gratuites, en dehors des coûts d’extraction. Certaines de ces ressources, comme les hydrocarbures et les ressources minérales, sont toujours abondantes. D’autres, comme l’air pur, la biodiversité (dont les récifs coralliens et de nombreuses espèces maritimes et terrestres), les forêts (à cause de la déforestation et de la désertification) et l’eau non polluée, se raréfient.

Mais l’absence de prix n’est pas la seule raison pour laquelle gérer des ressources naturelles renouvelables est si difficile. Dans certains cas, la fragilité de notre environnement, sous la pression exercée par la croissance de l’activité économique, peut mener non seulement à une dégradation progressive, mais également à un effondrement accéléré et auto-entretenu. On le constate, par exemple, avec la pêche du cabillaud dans les Grands Bancs, dans l’Atlantique Nord. Aux 18e et 19e siècles, des goélettes légendaires comme la Bluenose (Figure 20.2) se dépêchaient de retourner au port vendre leur pêche du jour afin d’être les premières sur le marché et offrir du poisson frais. Pendant 300 ans, jusqu’à la fin du 20e siècle, les Grands Bancs constituèrent le moyen de subsistance des communautés de pêche canadiennes et américaines.




            [image: Le Bluenose, la goélette de pêche des Grands Bancs ]



Figure 20.2 
Le Bluenose, la goélette de pêche des Grands Bancs.






Tout à coup, l’industrie halieutique des Grands Bancs s’est effondrée, et bon nombre de villes de pêche ont disparu. La Figure 20.3 indique la quantité de cabillauds pêchée sur une période de 163 ans, montrant une tendance graduelle à la hausse et un pic prononcé qui coïncide avec l’introduction de la pêche industrielle moins de 50 ans avant la disparition du cabillaud des Grands Bancs. Vous avez appris, dans les Unités 4 et 12, pourquoi une ressource en libre accès a de fortes chances d’être surexploitée, et il semble qu’en effet le cabillaud ait connu une surpêche importante. Les pêches dans le nord de l’Atlantique se rétablissent progressivement à la suite de l’introduction de quotas imposés par les États, mais nous ne savons pas encore si le cabillaud reviendra dans des proportions similaires au passé.




            [image: Quantité de cabillauds pêchés dans les Grands Blancs (nord de l’Atlantique) (1851–2014) ]



Figure 20.3 
Quantité de cabillauds pêchés dans les Grands Bancs (nord de l’Atlantique) (1851–2014).
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Millennium Ecosystem Assessment. 2005. Ecosystems and Human Well-Being: Synthesis. Washington, DC : Island Press.







	rétroaction positive (effet de)
	Un processus par lequel un changement initial déclenche un processus qui amplifie le changement initial. Voir également : rétroaction négative (effet de).



Des changements rapides comme celui de la disparition du cabillaud dans les Grands Bancs s’apparentent à l’effondrement d’un écosystème, et sont le résultat de cercles vicieux environnementaux. En Amazonie, par exemple, le changement pourrait peu à peu s’auto-entretenir en raison de processus de rétroaction positive comme celui présenté dans la Figure 20.4. Au delà d’un certain niveau de déforestation, le processus s’auto-entretient même sans une expansion des activités agricoles.




            [image: Processus de rétroaction positive et déforestation en Amazonie ]



Figure 20.4 
Processus de rétroaction positive et déforestation en Amazonie.






De la même manière, le processus de réchauffement climatique peut être auto-entretenu en raison, par exemple, de son impact sur la couverture de glace de l’Arctique, comme nous le verrons ultérieurement dans la Section 20.8.

L’épuisement des matières premières et le réchauffement climatique sont tous deux des aspects de la dégradation de l’environnement. Mais nous verrons qu’il y a aussi une différence importante entre ces deux éléments : les produits de base ont un prix et sont échangés, de sorte qu’une sur-exploitation de certaines ressources pourrait s’auto-corriger quand leurs prix augmenteront. Les externalités environnementales négatives sont en général seulement corrigées par une action politique ou des mesures coordonnées, ce qui est plus difficile à mettre en place. Ce type d’intervention est souvent trop modérée ou trop tardive, comme nous allons le voir.

Dans le reste de cette unité, nous montrerons que les problèmes environnementaux sont aussi divers que la nature elle-même, et que la compréhension de l’économie de l’environnement vous demandera d’utiliser non seulement les outils que vous avez déjà appris, mais également d’étudier l’interaction des processus physiques et biologiques et l’activité économique humaine.




            [image: Examinez à nouveau la Figure 11.7 montrant les prix mondiaux du pétrole et la consommation mondiale pour répondre à la Question 20.1. ]



Examinez à nouveau la Figure 11.7 montrant les prix mondiaux du pétrole et la consommation mondiale pour répondre à la Question 20.1.







  Question 20.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 11.7 montre le prix mondial du pétrole (exprimé en prix de 2014) et la consommation mondiale de pétrole.

  Vous disposez également de l’information selon laquelle les réserves mondiales de pétrole ont plus que doublé pour atteindre 1,7 trillions de barils entre 1981 et 2014. Plus d’un trillion de barils ont été extraits et consommés durant la même période. D’après ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Les hausses du prix du pétrole des années 1970 et 2000 sont dues à un déplacement de la courbe de demande vers la droite.

    	La forte baisse du prix du pétrole après la crise financière mondiale de 2008 est due à un déplacement de la courbe d’offre vers la droite.

    	La prédiction de Paul Ehrlich selon laquelle les hausses de la demande causées par la croissance démographique et un niveau de vie croissant dépasseraient celles de l’offre, était correcte pour la période 1981-2014.

    	La prédiction de Julian Simon selon laquelle la découverte de technologie permettant de trouver de nouvelles ressources et de les extraire plus efficacement dépasserait les hausses de la demande était correcte pour la période 1981–2014.

  

  
    	Faux. Les chocs pétroliers des années 1970 furent causés par une réduction de l’offre, et non par une augmentation de la demande.

    	Faux. La crise financière mondiale causa une chute de la demande, plutôt que de l’offre.

    	Faux. L’augmentation des réserves fut supérieure à la quantité extraite, ce qui suggère que les hausses de l’offre ont été plus importantes que les hausses de la demande.

    	Vrai. Les réserves ont augmenté plus que l’extraction. Cela s’explique sans doute principalement par des avancées technologiques ayant permis de trouver davantage de pétrole et de l’extraire à un coût pas trop élevé.

  



20.1 Rappels : externalités, contrats incomplets et absence de marchés

L’étude de l’économie de l’environnement a commencé dans l’Unité 1 de ce cours, où nous avons vu que l’activité économique (la production et la distribution de biens et services) prend place au sein du système biologique et physique. Comme nous l’avons vu avec les Figures 1.5 et 1.12, l’économie est ancrée non seulement dans la société, mais également dans l’écosystème. Les ressources sont tirées de la nature et alimentent l’économie des hommes. Les déchets, comme les émissions de dioxyde de carbone (CO2) ou les déchets toxiques produits par les entreprises et les ménages, retournent à la nature – principalement par le biais de l’atmosphère et des océans. Les preuves scientifiques existantes suggèrent que la planète dispose d’une capacité limitée d’absorption des polluants générés par les activités humaines. Dans cette unité, nous étudierons la nature de l’écosystème global, qui fournit les ressources alimentant les processus économiques  et les sols dans lesquels nous nous débarrassons de nos déchets.

Dans l’Unité 4, nous avons introduit un problème environnemental local, impliquant des individus relativement similaires. Anil et Bala étaient des propriétaires de champs voisins, confrontés à un problème de gestion d’organismes nuisibles. Ils pouvaient choisir entre un pesticide néfaste pour l’environnement et une solution non dangereuse. Le résultat était inefficace et destructeur pour l’environnement car ils ne parvenaient pas à un accord contraignant (un contrat complet et exécutoire) les engageant à l’avance sur leurs actions. Dans l’Unité 4, nous avons également découvert que la contribution réalisée pour maintenir la qualité de l’environnement est, dans une certaine mesure, un bien public, et qu’il y a des intérêts personnels forts à agir en passager clandestin pour bénéficier sans coût des activités des autres. Ainsi, bien que tout le monde tirerait avantage de la contribution de tous à la protection de l’environnement, très souvent nous n’en assumons pas notre part.

Néanmoins, quand les interactions s’effectuent entre des individus peu nombreux, nous avons vu que les accords informels et les normes sociales (par exemple, le fait de se soucier du bien-être d’autrui) peuvent suffire à régler les problèmes environnementaux. Des exemples tirés de la vie réelle incluent les systèmes d’irrigation et la gestion d’espaces communs.

Dans l’Unité 12, nous avons élargi le champ des problèmes environnementaux afin d’inclure deux groupes d’individus survenant à leurs besoins de manière différente. Nous nous sommes intéressés à un pesticide fictif appelé Weekovil (fondé à nouveau sur des cas réels) et à ses effets sur la pêche et les emplois des ouvriers des plantations de bananes. Dans ce cas précis, un marché était manquant – les propriétaires des plantations n’avaient pas besoin d’acheter le droit de polluer les pêcheries, car ils pouvaient le faire gratuitement. C’est un autre cas de contrat incomplet.

Dans des cas comme celui-ci, les taxes peuvent augmenter, pour le pollueur, son coût marginal privé de production jusqu’à ce qu’il égalise le coût marginal social, ce qui permet d’atteindre le niveau de production (et de pollution) socialement optimal. Nous avons répertorié une variété de solutions au problème environnemental (les externalités du pesticide sur les pêcheries en aval), incluant les négociations entre les organisations de pêcheurs et les propriétaires des plantations, ainsi que la législation (dans le cas réel qui inspira notre modèle du Weevokil, l’État a fini par interdire le produit chimique).

La Figure 20.5 reproduit une partie de la Figure 12.8 qui résume la nature des défaillances de marché dans les interactions des acteurs économiques avec l’environnement, et liste les solutions possibles.





  
    
      	Décision
      	Comment cela affecte autrui
      	Coût ou bénéfice
      	Défaillance de marché (mauvaise allocation des ressources)
      	Solutions possibles
      	Termes s’appliquant à ce type de défaillance de marché
    

  
  
    
      	Une entreprise utilise un pesticide qui se répand dans les cours d’eau
      	Dommage en aval
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Sur-utilisation de pesticide et surproduction agricole pour laquelle le pesticide est utilisé
      	Taxes, quotas, interdictions, négociations, propriété commune des ressources affectées
      	Externalité négative, retombées sur l’environnement
    

    
      	Vous faites un vol international
      	Augmentation des émissions de carbone mondiales
      	Bénéfice privé, coût externe
      	Sur-utilisation des transports aériens
      	Taxes, quotas
      	Nuisance publique, externalité négative
    

  





Figure 20.5 
Externalités environnementales.






Dans cette unité, nous étudions également le problème du changement climatique. Comme les autres défaillances de marché évoquées ci-dessus, le changement climatique résulte de l’absence de marchés. Cependant, contrairement aux problèmes environnementaux locaux, le changement climatique a une portée mondiale. Il concerne des individus motivés par des intérêts très différents, allant de ceux dont le pays tout entier peut être submergé par l’élévation du niveau de la mer à ceux profitant de la production et l’utilisation des énergies d’origine carbone qui contribuent au réchauffement climatique mondial. Nous verrons ainsi que plusieurs concepts déjà introduits, comme les ensembles de possibles et les courbes d’indifférence, s’appliquent également ici.

Le problème du changement climatique combine l’absence de marchés, l’incertitude quant à ses effets sur l’économie, la possibilité de rétroactions positives et de points de bascule environnementaux, le besoin de coopération internationale ainsi que des questions intergénérationnelles. Il s’agit du plus grand défi contemporain, et nous avons besoin de l’ensemble de notre boîte à outils (et plus encore) pour voir comment y remédier.


  Question 20.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Référez-vous à la Figure 20.5.

  D’après les informations présentées, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	La négociation entre les parties affectées permet toujours de réduire les inefficacités causées par les externalités.

    	Il est peu probable que le prix de marché des pesticides reflète le coût social complet de leur utilisation.

    	Toutes les externalités ont pour résultat la sur-utilisation du bien causant l’externalité.

    	La diminution du trafic aérien est une conséquence regrettable et inefficace de la taxation des vols.

  

  
    	Faux. Par exemple, la négociation peut ne pas être efficace lorsque le nombre de personnes affectées par l’externalité est très large. Dans le cas du changement climatique, la population potentiellement affectée comprend toutes les personnes vivant aujourd’hui, ainsi que les futures générations qui ne sont pas encore nées.

    	Vrai. Le prix de marché ne reflètera pas les coûts additionnels imposés aux pêcheries en aval.

    	Faux. Les externalités négatives provoquent une surutilisation, alors que les externalités positives provoquent une sous-utilisation.

    	Faux. Dans la mesure où les taxes additionnelles reflètent le coût social du transport aérien (dû aux émissions, à la pollution sonore, et ainsi de suite), la réduction du trafic aérien est économiquement efficace.

  



20.2 Changement climatique

Pour beaucoup de scientifiques aujourd’hui, le changement climatique représente la plus grande menace pour le bien-être futur de l’humanité. Nous nous concentrons sur le changement climatique en raison de l’importance de ce problème environnemental, et car il illustre bien les difficultés liées à la conception et l’introduction de politiques environnementales adéquates. Ce problème pousse à sa limite notre cadre d’analyse de l’efficacité et de l’équité, en raison de cinq traits que le changement climatique partage avec d’autres problèmes environnementaux :


	gaz à effet de serre
	Gaz – principalement la vapeur d’eau, le dioxyde de carbone, le méthane et l’ozone – relâchés dans l’atmosphère terrestre et qui conduisent à une augmentation de la température atmosphérique et au changement climatique.




  	Limiter les émissions annuelles n’est pas suffisant : le climat est affecté par la quantité totale de gaz à effet de serre dans l’atmosphère. Elle augmente du fait du flux annuel d’émissions. La seule stabilisation des émissions aux niveaux actuels ne suffira pas, car le stock de gaz à effet de serre dans l’atmosphère continuerait alors à augmenter.

  	Irréversibilité du changement climatique : l’augmentation de la quantité de CO2 dans l’atmosphère est en partie irréversible, ce qui signifie que nos actions présentes ont des effets durables sur les générations futures.

  	Le pire cas de figure : les experts ne sont pas d’accord sur l’étendue, la chronologie et la tendance globale du changement climatique, mais presque tous sont d’accord pour dire qu’un résultat catastrophique pourrait advenir. Ainsi, le scénario le plus probable ne devrait pas être le seul critère de décision. Nous devons prendre en compte un ensemble de scénarios possibles, y compris ceux qui sont très peu probables, mais dont l’issue serait désastreuse.

  	Un problème mondial nécessitant une coopération internationale : les contributions au changement climatique viennent de partout dans le monde et ses effets seront ressentis par près de 200 États souverains. Ce problème ne sera résolu que par un haut niveau de coopération entre les États les plus grands et les plus puissants, a minima, à une échelle sans précédent historique.

  	Conflits d’intérêt : les effets du changement climatique diffèrent pour les individus selon leur situation économique, aussi bien à travers le monde qu’au sein de chaque pays. Les générations futures subiront les effets des émissions actuelles, mais bénéficieront également des actions prises pour les réduire. On ne sait pas comment arbitrer entre les intérêts concurrents des individus dans des situations économiques différentes et entre les intérêts des générations présentes et futures.



Changement climatique et activité économique

La Figure 20.6 représente les données sur le stock de CO2 (en parties par million) en utilisant l’échelle de droite et la température mondiale (montrée comme l’écart à la moyenne sur la période 1961–1990) en utilisant l’échelle de gauche, pour la période à partir de 1750.




            [image: Concentration atmosphérique de dioxyde de carbone et températures, à l’échelle mondiale (1750–2010) ]



Figure 20.6 
Concentration atmosphérique de dioxyde de carbone et températures, à l’échelle mondiale (1750–2010).






Années 1010–1975 : David M. Etheridge, L. Paul Steele, Roger J. Francey, and Ray L. Langenfelds. 2012. ‘Historical Record from the Law Dome DE08, DE08-2, and DSS Ice Cores.’ Division of Atmospheric Research, CSIRO, Aspendale, Victoria, Australia. Années 1976–2010 : Data from Mauna Loa observatory. Tom A. Boden, Gregg Marland, and Robert J. Andres. 2010. ‘Global, Regional and National Fossil-Fuel CO2 Emissions.’ Carbon Dioxide Information Analysis Center (CDIAC) Datasets. Note : ces données sont celles utilisées pour les Figures 1.6a et 1.6b. La température correspond à la moyenne dans l’hémisphère nord.






La combustion d’énergies fossiles pour l’énergie et l’utilisation industrielle cause des émissions de CO2 dans l’atmosphère. Ces activités, combinées avec les émissions de CO2 provenant des changements d’occupation des sols, ont généré une quantité de gaz à effet de serre équivalente à 36 milliards de tonnes de CO2 par an. Les concentrations de CO2 dans l’atmosphère ont augmenté de 280 parties par million en 1800 à 400 parties par million, atteignant actuellement une augmentation annuelle de 2-3 parties par million. Le CO2 permet aux rayons du soleil d’atteindre la Terre, mais enferme la chaleur réfléchie sur Terre, ce qui entraîne des augmentations de la température atmosphérique et des changements du climat. Une partie du CO2 est également absorbée dans les océans. D’où une montée de leur acidité, tuant la vie marine.

La Figure 20.6 illustre une information clé de la climatologie : le réchauffement climatique est l’effet de la quantité de CO2 et d’autres gaz à effet de serre dans l’atmosphère. Pour reprendre la formulation de l’Unité 10, où nous avons évoqué le revenu (un flux) et la richesse (un stock), le changement climatique est causé par le stock de gaz à effet de serre dans l’atmosphère, et non par le flux de nos émissions annuelles. Ce qui compte se trouve dans la baignoire. La Figure 20.7 présente cette nouvelle utilisation du modèle de la baignoire pour illustrer le problème.




            [image: Un autre modèle de baignoire : le stock atmosphérique de CO2 ]



Figure 20.7 
Un autre modèle de baignoire : le stock atmosphérique de CO2.






La hausse du CO2 dans l’atmosphère se produit parce que les processus réduisant le stock (la décomposition naturelle du CO2 et l’absorption du CO2 par les forêts) sont bien plus faibles que les nouvelles émissions que nous produisons chaque année. De plus, la déforestation en Amazonie, en Indonésie et ailleurs réduisent les « sorties » de CO2, tout en s’ajoutant aux émissions de CO2. Ces forêts sont souvent remplacées par des activités agricoles qui produisent davantage d’émissions de gaz à effet des serre sous la forme de rejets de méthane provenant du bétail et de rejets d’oxyde de diazote en raison de la sur-utilisation d’engrais.


  Martin Weitzman soutient qu’il y a un risque non négligeable d’une catastrophe provoquée par le changement climatique dans un podcast EconTalk.



La décomposition naturelle du CO2 est extraordinairement lente. Ainsi, les deux tiers du dioxyde de carbone que les hommes ont mis dans l’atmosphère depuis le début de la combustion du charbon lors de la Révolution industrielle, seront toujours présents dans un siècle. Plus d’un tiers sera encore dans la « baignoire » dans 1 000 ans. Les processus naturels qui stabilisaient les gaz à effet de serre dans l’atmosphère à l’époque préindustrielle ont été bouleversés par l’activité économique humaine. Et le déséquilibre s’accélère.

Selon les estimations, il faudrait contenir les nouvelles émissions à seulement 1-1,5 trillion de tonnes de CO2 dans l’atmosphère pour se donner une chance raisonnable de limiter la hausse des températures à 2 °C au-dessus des niveaux préindustriels. Si nous parvenons à atteindre cette limite sur les émissions, il existerait tout de même une probabilité d’environ 1 % que la température augmente de plus de 6 °C, ce qui serait une catastrophe économique mondiale. Si nous dépassons la limite et que la température augmente de 3,4 °C au-dessus des niveaux préindustriels, la probabilité d’une catastrophe économique déclenchée par le climat augmenterait à 10 %.1

Pour soutenir l’objectif, le GIEC a publié en 2018 un rapport spécial selon lequel un réchauffement climatique supérieur à 1,5 °C signifierait une augmentation significative des dommages temporaires et permanents pour les personnes, les espèces et les écosystèmes.

La Figure 20.8 montre la relation entre les augmentations estimées de températures et la quantité de CO2 émise. Elle montre également la quantité de CO2 qui serait émise si nous :


	réserves (ressources naturelles)
	La quantité d’une ressource naturelle qu’il est économiquement possible d’extraire étant donné les technologies existantes. Voir également : ressources (naturelles).




  	brûlions les combustibles fossiles qui peuvent être économiquement et technologiquement extraits aux prix actuels, avec les technologies existantes (réserves),

  	brûlions tous les combustibles fossiles dans la croûte terrestre (ressources).



Selon la Figure 20.8, limiter le réchauffement à 2 °C implique que la majorité des réserves et ressources des combustibles fossiles restent inexploitées.




            [image: Dioxyde de carbone dans les réserves et ressources de combustibles fossiles, relativement à la capacité atmosphérique de la Terre ]



Figure 20.8 
Dioxyde de carbone dans les réserves et ressources de combustibles fossiles, relativement à la capacité atmosphérique de la Terre.






Calculs d’Alexander Otto du Environmental Change Institute, Université d’Oxford, fondés sur : Aurora Energy Research. 2014. ‘Carbon Content of Global Reserves and Resources’; Bundesanstalt für Geowissenschaften und Rohstoffe (The Federal Institute for Geosciences and Natural Resources). 2012. Energy Study 2012; IPCC. 2013. Climate Change 2013 : The Physical Science Basis. Contribution of Working Group I to the Fifth Assessment Report of the Intergovernmental Panel on Climate Change. Cambridge: Cambridge University Press; Cameron Hepburn, Eric Beinhocker, J. Doyne Farmer, and Alexander Teytelboym. 2014. ‘Resilient and Inclusive Prosperity within Planetary Boundaries.’ China & World Economy 22 (5): 76–92.







  Exercice 20.1 Évaluer l’impact économique du réchauffement climatique

  En 1896, le scientifique suédois Svante Arrhenius estima l’impact de doubler la concentration de CO2 dans l’atmosphère et suggéra plus tard que les « régions plus froides de la Terre » pourraient souhaiter brûler davantage de charbon afin de bénéficier d’un « meilleur climat ».

  Au cours du siècle prochain, des pays entiers pourraient disparaître du fait de la montée du niveau des océans provoqué par la fonte des calottes glaciaires du Groenland et de l’inlandsis de l’Antarctique occidental.

  
    	Trouvez les informations que vous pouvez sur les régions, industries, métiers, entreprises ou villes qui sont susceptibles d’être :
      
        	le plus positivement impactés par le changement climatique

        	le plus négativement impactés par le changement climatique

      

    

    	Pour quelles raisons principales les effets du changement climatique diffèrent-ils selon les groupes ?

  




  Exercice 20.2 Origine et preuves du changement climatique

  Utilisez les informations du site web de la NASA sur le changement climatique, ainsi que le dernier rapport du Groupe d’experts intergouvernemental sur l’évolution du climat afin de répondre aux questions suivantes :

  
    	Expliquez les causes principales du changement climatique selon les climatologues.

    	De quelles preuves disposons-nous pour indiquer que le changement climatique est déjà en train de se produire ?

    	Nommez et expliquez trois conséquences possibles du changement climatique dans le futur.

    	Discutez pourquoi les trois conséquences établies en 3. pourraient mener à des désaccords et des conflits d’intérêt sur la politique climatique. (Indice : vous pourriez utilisez vos réponses à l’Exercice 20.1 sur les gagnants et les perdants du changement climatique.)

  




  Question 20.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 20.8 montre l’augmentation de la température liée à la quantité émise de CO2, générée pour différents niveaux d’utilisation des réserves d’énergies fossiles (qui peuvent être économiquement et technologiquement extraites) et des ressources (quantités totales estimées) dans la croûte terrestre. Par exemple, elle indique que 1 à 1,5 trillion de tonnes supplémentaires d’émissions de CO2 auraient de grandes chances de provoquer une augmentation de la température de 2°C, par rapport à la moyenne préindustrielle.

  Vous disposez également de l’information selon laquelle 36 milliards de tonnes de CO2 sont produites chaque année actuellement. D’après ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	La figure suggère que le monde devrait cesser immédiatement d’utiliser du charbon.

    	Utiliser toutes les réserves mais aucune des ressources devrait empêcher la température d’augmenter de plus de 2°C.

    	Limiter les nouvelles émissions de CO2 de 1 à 1,5 trillion de tonnes garantit que la température n’augmentera pas de plus de 2°C.

    	Stabiliser le taux des émissions au niveau actuel ne sera pas suffisant pour empêcher la possibilité d’une catastrophe économique due au climat.

  

  
    	Faux. La question de l’arrêt de l’utilisation du charbon dépend du coût des nouvelles augmentations de températures par rapport aux bénéfices tirés de l’utilisation du charbon.

    	Faux. Les températures augmenteraient de 3°C si toutes les réserves d’énergies fossiles étaient utilisées.

    	Faux. 1 à 1,5 trillion de tonnes d’émissions de CO2 auraient de fortes chances de provoquer une augmentation des températures de 2°C. Cependant, des augmentations supérieures sont possibles du fait de l’incertitude quant aux liens entre émissions et température.

    	Vrai. Stabiliser les émissions causera une augmentation constante du stock de CO2 dans l’atmosphère, entraînant une nouvelle augmentation des températures.

  



20.3 Réduction des dommages environnementaux : analyse coût-bénéfice


	politique de dépollution
	Une politique qui a pour objectif de réduire (lutter contre) les dommages environnementaux. Voir également : dépollution.



Le changement climatique, comme d’autres problèmes environnementaux, peut être traité par des politiques de dépollution, qui consistent, par exemple, à :


  	découvrir et adopter des technologies qui sont moins polluantes,

  	choisir de consommer moins de biens ou des biens moins dommageables à l’environnement,

  	interdire ou limiter l’utilisation de substances ou des activités qui détruisent l’environnement.



Cependant, les coûts économiques de l’élimination immédiate de toutes les émissions de CO2 excéderaient vraisemblablement les bénéfices environnementaux. Mais quel niveau de dépollution devrait être adopté à la place ?

C’est en partie une question factuelle : quel est l’arbitrage entre les avantages de produire et consommer davantage, et le plaisir de profiter d’un environnement moins dégradé ? C’est également une question éthique : quelle valeur devrions-nous donner à la qualité environnementale ? Quel compromis devrions-nous faire entre la consommation aujourd’hui et la qualité environnementale dont profitent aussi bien les générations présentes que futures ?

Si nous demandons aux citoyens leur opinion sur les politiques environnementales proposées, nous nous attendons à ce que leurs réponses varient, notamment parce que la dégradation de l’environnement affecte différents individus de différentes façons. Votre point de vue pourrait dépendre de votre lieu de travail (si vous travaillez en plein air, vous bénéficierez davantage d’un environnement local moins pollué) ou si vous travaillez dans la production d’énergies fossiles (vous pourriez perdre votre emploi si les coûts de dépollution plus élevés imposés à votre entreprise lui font faire faillite). Il pourrait dépendre de votre lieu de résidence, si par exemple vous n’avez pas le choix de vivre à proximité d’une source de pollution de l’air, ou si vous êtes suffisamment riche pour posséder une résidence secondaire à la campagne.

Votre opinion sur le montant qui devrait être dépensé aujourd’hui pour protéger l’environnement demain différera sans aucun doute des montants de ceux qui composent les générations futures et qui seront affectés par nos choix, si nous pouvions leur demander. Les points de vue des individus sont fortement influencés par leur propre intérêt mais, comme vous vous y attendez depuis l’étude des expériences comportementales de l’Unité 4, pas totalement. Nous nous inquiétons des conséquences pour les autres, même quand il s’agit de parfaits inconnus.

Par souci de simplicité, nous mettons d’abord de côté ces différences et considérons une population composée d’individus identiques. Nous ignorons les générations futures ou supposons de manière optimiste que nous vivons éternellement. Nous supposons également que tout le monde profite (ou souffre) du même niveau de qualité environnementale. Plus tard, dans cette unité, nous verrons ce qui se passe lorsque nous relâchons ces hypothèses.

Nous commencerons également avec ce que nous appelons le « décideur public idéal », qui cherche à servir les intérêts des citoyens.

Comment l’économie peut aider le décideur public à déterminer le niveau de qualité environnementale dont nous souhaitons profiter, tout en sachant que cela signifie que les gens auront peut-être à consommer moins afin de profiter d’un meilleur environnement ? La première chose à laquelle penser est les actions à entreprendre et leurs conséquences : l’ensemble des possibles.

Pour ce faire, nous devons étudier les façons dont les ressources de la société pourraient être utilisées différemment, de manière à réduire les effets négatifs de l’activité économique sur l’environnement. L’État pourrait adopter des politiques de réduction de la pollution pour limiter les dommages environnementaux. Ces politiques de dépollution incluent les taxes sur les émissions de polluants, ou encore des incitations à utiliser des véhicules moins consommateurs de carburants.

Dans le reste de cette section, nous utilisons un exemple précis pour illustrer l’approche générale de l’analyse coût-bénéfice environnementale. Ce cas particulier est celui des politiques mondiales visant à réduire les émissions de gaz à effet de serre. Notez bien que nous supposons que les décideurs publics à travers le monde sont capables de mettre en place de telles politiques.

Coûts de dépollution et ensemble des possibles


	courbe de coût de réduction des gaz à effet de serre
	Cela montre le coût total de la réduction des émissions de gaz à effet de serre en utilisant les politiques de réduction de la pollution ordonnées de la plus à la moins efficace, rapportée au coût. Voir également : politique de dépollution.



Afin de comprendre comment les économistes comparent les différentes options en termes de politiques de réduction de la pollution, nous pouvons observer le coût estimé de la réduction des émissions de gaz à effet de serre sur la Figure 20.9, qui montre la relation entre une dépollution potentielle et le coût de dépollution par tonne. Il s’agit de la courbe de coût marginal pour ce bien, que nous nommons la courbe de coût de la réduction globale des émissions de gaz à effet de serre. Ces estimations ont été réalisées par le cabinet de conseil McKinsey.

L’unité de mesure de la dépollution potentielle, l’équivalent de gigatonnes (10⁹ tonnes) de dioxyde de carbone (GtCO2e), est utilisée par le groupe d’experts de l’ONU sur le climat, le GIEC, pour mesurer l’effet d’une technologie ou d’un processus sur le réchauffement mondial. Elle exprime l’ampleur du réchauffement causé par un type donné de gaz à effet de serre en utilisant la quantité équivalente d’émissions de CO2 qui aurait le même effet.

Chaque barre représente un changement qui pourrait réduire les émissions de carbone. La hauteur représente le coût d’utiliser cette technologie pour réduire les émissions de carbone, en euros par tonne d’émissions de CO2 évitée. La largeur correspond à la réduction des émissions de CO2, par rapport à leur niveau sans intervention. Ainsi, pour chaque méthode, une barre courte en hauteur signifie que la dépollution est importante pour chaque dollar dépensé. Une barre plus large signifie par ailleurs que la méthode choisie a un potentiel important en termes de réduction des émissions.

Vous pouvez remarquer que cette figure n’inclut que les politiques qui ont un coût. Mais il existe d’autres politiques qui sont gagnantes-gagnantes, dans la mesure où elles permettent à la fois de réduire les émissions de carbone et d’économiser de l’argent, comme l’isolation des vieux logements. La gamme complète des mesures possibles est présentée dans la Figure 20.26 ; les interventions coûteuses sont dans la Figure 20.9. Nous discutons les implications des politiques « gagnant-gagnant » dans la Section 20.10. Vous pourriez vouloir lire cette section maintenant avant d’avancer plus loin dans cette unité.




            [image: Coût de la réduction potentielle des gaz à effet de serre au niveau mondial en 2030 (par rapport au statu quo), selon différentes politiques publiques ]



Figure 20.9 
Coût de la réduction potentielle des gaz à effet de serre au niveau mondial en 2030 (par rapport au statu quo), selon différentes politiques publiques.






McKinsey & Company. 2013. Pathways to a Low-Carbon Economy: Version 2 of the Global Greenhouse Gas Abatement Cost Curve. McKinsey & Company.






Dans la Figure 20.9, les politiques sont classées du plus faible coût par tonne de CO2 évitée à gauche, au coût le plus élevé par tonne évitée à droite. Selon cette échelle, réduire les émissions de carbone par des changements agricoles est la méthode la plus efficace, à l’exception des politiques du type « gagnant-gagnant ». Le nucléaire, l’éolien et le solaire photovoltaïque sont tous d’une efficacité modérée. Au moment de la production de ces estimations, réadapter les centrales électriques utilisant le gaz pour la capture et le stockage du carbone était la politique la plus coûteuse par tonne de CO2 évitée. Mises bout à bout, ces barres forment une courbe de coût marginal, représentant le coût d’une tonne additionnelle de dépollution à chaque niveau de réduction, si l’on suppose que l’on met toujours en place en premier les technologies les plus efficaces.

La science dans ce domaine est récente, et de nouvelles technologies sont développées tous les jours. Au fur et à mesure de la progression des connaissances, l’estimation de la courbe de coût de dépollution changera – en effet, il est probable qu’elle ait déjà changé car les données montrées ici ont pu évoluer depuis leur publication en 2013. Par exemple, la diminution rapide des coûts de l’énergie solaire va probablement améliorer l’efficacité des politiques de dépollution utilisant l’énergie solaire et donc réduire la hauteur des barres associées à l’énergie solaire (voir la Figure 20.19a).

Mais même en se concentrant sur les barres les plus efficaces, la mise en place de l’une ou l’autre de ces politiques de dépollution conduirait à utiliser des ressources normalement allouées à la production d’autres biens et services : le coût d’opportunité d’un meilleur environnement plus propre serait une réduction de la consommation.

Nous pouvons utiliser les données de la courbe de coût marginal de dépollution (comme dans la Figure 20.9) pour estimer quel niveau de dépollution nous obtiendrions pour un niveau de dépenses donné, en supposant que l’on introduise les méthodes les plus efficaces en premier. Ces calculs sont donnés dans la Figure 20.10. Nous commencerions par mettre en place les mesures les plus efficaces et les moins coûteuses, comme les mesures portant sur la gestion et la reconversion des sols. Une fois ces politiques mises en œuvre, la courbe devient plus plate pour des niveaux supérieurs de dépenses, pour lesquels nous allouons plus de ressources à des méthodes moins efficaces telles que l’intégration d’opérations de récupération et de stockage du carbone dans les centrales électriques existantes. Vous pouvez consulter la rubrique Einstein à la fin de cette section pour en savoir plus sur les calculs des coûts marginaux de dépollution.




            [image: Courbe de dépollution la moins coûteuse : comment la dépollution totale (au moindre coût) dépend de la dépense totale affectée aux politiques de dépollution ]



Figure 20.10 
Courbe de dépollution la moins coûteuse : comment la dépollution totale (au moindre coût) dépend de la dépense totale affectée aux politiques de dépollution.






McKinsey & Company. 2013. Pathways to a Low-Carbon Economy: Version 2 of the Global Greenhouse Gas Abatement Cost Curve. McKinsey & Company.






La courbe représentée sur cette figure, dénommée courbe de moindre coût pour la dépollution, présente toutes les combinaisons de dépenses et de dépollution qui en résulte quand les changements les moins coûteux sont introduits en premier, et ceux qui coûtent davantage après.

En utilisant les figures comme la 20.10, nous pouvons établir toutes les combinaisons possibles de consommation et de dépollution qui sont réalisables. La technologie de dépollution disponible est désignée par l’ensemble de points de la zone colorée sur la Figure 20.11. L’axe des abscisses mesure les dépenses de dépollution. L’axe des ordonnées mesure la qualité environnementale par la dépollution effectuée. L’origine sur l’axe des ordonnées correspond au cas où aucune dépollution n’a lieu.


	dominé
	On décrit un résultat comme étant dominé s’il est possible d’obtenir plus d’une chose évaluée positivement sans avoir moins d’une autre chose également évaluée de manière positive. En bref : un résultat est dominé, s’il existe une alternative du type « gagnant-gagnant ».



L’aire colorée correspond à l’ensemble des possibles en matière de dépenses de dépollution et de résultats environnementaux. Des points comme A à l’intérieur de cet ensemble correspondent à des politiques de dépollution inefficaces. Au point A, nous pouvons voir qu’il existe d’autres politiques qui permettraient d’atteindre le même niveau de dépollution (25 gigatonnes) à un moindre coût (400 milliards d’euros plutôt que 600 milliards d’euros). De manière similaire, pour une dépense de 600 milliards d’euros, le choix des techniques de dépollution présentant le meilleur rapport coût-efficacité permettrait une réduction de 30 tonnes de CO2 et donc une meilleure qualité environnementale qu’au point A. Les économistes disent alors qu’un point comme A est dominé par les points A′ et A″ et tous les points qui se situent entre ces deux points. Cela signifie que pour n’importe quel autre de ces points, il peut y avoir des coûts moindres pour un même niveau de dépollution (A′) ou une dépollution plus importante pour le même coût (A″).




            [image: Courbe de moindre coût de dépollution : arbitrage entre coût total de dépollution et quantité de dépollution ]



Figure 20.11 
Courbe de moindre coût de dépollution : arbitrage entre coût total de dépollution et quantité de dépollution.






Comment peut-on arriver à un point inefficace comme A sur la Figure 20.10 ? Les mesures environnementales étaient ordonnées de manière à ce que les premiers euros dépensés pour la réduction de la pollution soient consacrés à la politique de dépollution la plus efficace. Après avoir épuisé le potentiel de dépollution de chacune de ces politiques, nous sommes passés à la politique suivante, un peu moins efficace, et ainsi de suite.

Pour mettre en évidence la différence entre une politique de dépollution efficace ou inefficace, la Figure 20.12 montre les différentes options pour réduire la pollution à partir des données de la Figure 20.9, mais avec les politiques plus coûteuses en premier. Si une société a décidé de consacrer 8,37 milliards d’euros à la réduction de la pollution, et dépense tout cet argent dans des techniques de récupération du carbone, dans le nucléaire ou dans d’autres options moins efficaces, alors la courbe de coût de dépollution ressemblerait à celle de la Figure 20.12.




            [image: Courbe du coût de réduction de la pollution dans le cas où les technologies les plus coûteuses sont adoptées en premier ]



Figure 20.12 
Courbe du coût de réduction de la pollution dans le cas où les technologies les plus coûteuses sont adoptées en premier.






Nous pouvons voir que pour 8,37 milliards d’euros dépensés en dépollution, 4,94 gigatonnes de CO2 auront été évitées, alors que si la société avait mis en place des politiques moins coûteuses, comme celles montrées sur la Figure 20.10, elle aurait pu réaliser une dépollution de 11,2 gigatonnes.

Les Figures 20.10 et 20.12 envoient un message clair sur les priorités. Si nous disposons d’un montant de dépenses limité pour réduire la pollution, alors il faut se concentrer sur la réduction de la transformation des pâturages. Selon la Figure 20.10, nous devrions également utiliser l’énergie nucléaire (en supposant que le stockage des déchets et les autres problèmes de sécurité peuvent être résolus), l’énergie solaire et l’énergie éolienne avant de construire de nouvelles centrales à charbon avec des systèmes de récupération et de stockage du carbone, ou de réaménager des anciennes centrales à charbon avec de tels systèmes.

Afin d’étudier les arbitrages consommation-environnement, nous inversons la courbe de moindre coût pour la dépollution, comme nous l’avions fait pour la fonction de production des céréales dans l’Unité 3. Supposez qu’après un niveau donné de dépenses publiques pour d’autres mesures et un niveau donné d’investissement, le montant maximal que les individus pourraient consommer dans l’économie soit égal à 500 milliards d’euros de biens et de services en l’absence de politique de réduction de la pollution. Alors les choix réalisables correspondent à l’aire colorée de la Figure 20.13.

Dans la Figure 20.13, l’axe des ordonnées mesure la qualité de l’environnement et l’axe des abscisses mesure maintenant les biens disponibles pour la consommation après prise en compte des coûts de dépollution (de gauche à droite). Ainsi, les dépenses pour l’environnement se mesurent maintenant de la droite vers la gauche.
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Figure 20.13 
Consommation possible et qualité environnementale.









            [image: Si aucune politique de dépollution n’est mise en place : Si les coûts de dépollution sont nuls, le pays peut consommer à hauteur de 500 milliards d’euros. ]



Si aucune politique de dépollution n’est mise en place



Si les coûts de dépollution sont nuls, le pays peut consommer à hauteur de 500 milliards d’euros.









            [image: 50 milliards d’euros de coûts des politiques de dépollution : Le pays est au point X après avoir dépensé ce montant. ]



50 milliards d’euros de coûts des politiques de dépollution



Le pays est au point X après avoir dépensé ce montant.








Le problème du choix du niveau de dépollution semble maintenant familier. Le décideur public souhaite choisir un point parmi les options sur la frontière des possibles. Rappelez-vous des unités précédentes, la pente de la frontière des possibles, aussi appelée le taux marginal de transformation (TMT), équivaut à la quantité obtenue sur l’axe des ordonnées lorsque l’on renonce à une unité sur l’axe des abscisses. Sur la frontière des possibles consommation-environnement, cela correspond au taux marginal de transformation de la consommation à laquelle on renonce en qualité environnementale :



Plus la frontière des possibles est pentue (plus la pente est importante), plus le coût d’opportunité de l’amélioration de l’environnement, mesuré en consommation à laquelle on renonce, est faible.

Courbes d’indifférence environnement–consommation

Quel point le décideur public va-t-il choisir sur l’ensemble des possibles ? Nous pouvons répondre à cette question en étudiant ses courbes d’indifférence consommation–environnement dessinées sur la Figure 20.14, qui représentent la consommation à laquelle les citoyens sont prêts à renoncer afin d’améliorer la qualité de l’environnement.

Nous pouvons écrire la pente de la courbe d’indifférence, le TMS, ainsi :



Le TMS du décideur public sera élevé (une courbe d’indifférence pentue) si les citoyens accordent une grande valeur à la consommation (l’utilité marginale de la consommation est grande) et si les citoyens n’accordent pas une grande valeur à une dépollution supplémentaire pour augmenter la qualité environnementale (l’utilité marginale de la réduction de la pollution est faible). Réciproquement, si pour les citoyens, la valeur de la qualité environnementale supplémentaire est élevée par rapport à la consommation, le TMS sera moins fort.

Sur la Figure 20.14, les courbes d’indifférence sont des lignes droites car nous avons fait l’hypothèse, par souci de simplicité, que les utilités marginales de la consommation et de la qualité environnementale sont toutes les deux constantes. En effet, elles ne dépendent pas de la quantité consommée, ni du niveau de dépollution.





            [image: Choix du niveau de dépollution par le décideur public idéal. ]



Figure 20.14 
Choix du niveau de dépollution par le décideur public idéal.









            [image: Allouer 50 milliards d’euros à la dépollution : Le point X est le niveau de protection environnementale que le décideur public voudrait mettre en place, avec une qualité environnementale au niveau de E*. ]



Allouer 50 milliards d’euros à la dépollution



Le point X est le niveau de protection environnementale que le décideur public voudrait mettre en place, avec une qualité environnementale au niveau de E*.









            [image: Allouer moins de 50 milliards d’euros à la réduction de la pollution : Au point B, le TMS est inférieur au TMT (la pente de l’ensemble des possibles au point B), donc la situation du décideur public serait améliorée en transférant davantage de ressources dédiées à la consommation vers l’amélioration de la qualité de l’environnement. Dépenser davantage en dépollution déplace le décideur public vers des courbes d’indifférence plus élevées jusqu’à atteindre le point X. ]



Allouer moins de 50 milliards d’euros à la réduction de la pollution



Au point B, le TMS est inférieur au TMT (la pente de l’ensemble des possibles au point B), donc la situation du décideur public serait améliorée en transférant davantage de ressources dédiées à la consommation vers l’amélioration de la qualité de l’environnement. Dépenser davantage en dépollution déplace le décideur public vers des courbes d’indifférence plus élevées jusqu’à atteindre le point X.








Pour réfléchir à l’incidence des préférences des citoyens sur le choix de la politique optimale, nous supposons que le décideur public prenne en compte les préférences de tous les citoyens, en attribuant à chacun le même poids. Cela signifie que si les citoyens décidaient de valoriser davantage la qualité de l’environnement, alors les courbes d’indifférence du décideur seraient plus plates pour en tenir compte.

Analyse coût-bénéfice : le décideur public idéal choisit un niveau de dépollution

Notre décideur public fait appel à deux principes pour prendre une décision sur le niveau de dépollution :


  	Il considère seulement les politiques de dépollution à la frontière de l’ensemble des possibles : cela élimine les politiques très coûteuses à l’intérieur de l’aire coloriée.

  	Il choisit la combinaison de qualité d’environnement et de consommation qui le place sur sa courbe d’indifférence la plus élevée.



Afin de satisfaire ces deux conditions, il trouve le point sur la frontière des possibles qui égalise le TMT (la pente de la frontière des possibles) et le TMS (la pente de la courbe d’indifférence la plus élevée possible).

Nous pouvons voir d’après la Figure 20.14 que le point X est le niveau de protection environnementale que le décideur souhaite mettre en place. Le bénéfice indiqué par l’indice de qualité environnementale de 62 est obtenu au coût d’une réduction de la consommation de 50 milliards d’euros alloués à la dépollution.

Qu’est-ce qui pourrait amener un choix différent pour le niveau de dépollution ?


  	Des valeurs différentes : si les citoyens se souciaient moins de l’environnement, alors les courbes d’indifférence seraient plus pentues que celles de la Figure 20.14, et le décideur public choisirait un point comme B, avec une consommation plus élevée et un niveau de dépollution moindre.

  	Des coûts de dépollution différents : si la dépollution devenait moins onéreuse que ce qui est montré sur la Figure 20.14, alors l’ensemble des possibles serait plus pentu à chaque niveau de dépollution. Cela déplacerait la frontière de production vers le haut, et impliquerait que le décideur public choisisse un niveau de dépollution plus élevé et un niveau de consommation plus faible.




  Exercice 20.3 Choix des stratégies de dépollution

  Observez les stratégies très coûteuses de dépollution que nous utilisons pour illustrer une politique de dépollution inefficace dans la Figure 20.12. Pouvez-vous penser à des raisons expliquant pourquoi ces politiques pourraient être introduites à la place de mesures présentant un meilleur rapport coût/efficacité ?




  Exercice 20.4 Politiques optimistes et pessimistes

  Sur la Figure 20.14, nous avons décrit comment un décideur public représentant un groupe homogène de citoyens choisit le niveau optimal de dépollution.

  
    	Dessinez les courbes d’indifférence du décideur public s’il devait représenter deux groupes différents de citoyens (de nouveau, nous faisons l’hypothèse que tous les citoyens dans chaque groupe sont identiques, et que les utilités marginales de la consommation et de la qualité environnementale sont toutes les deux constantes). Dans le premier groupe, les citoyens se soucient plus de la qualité environnementale que de la consommation, et dans l’autre groupe, c’est l’inverse. Expliquez pourquoi le niveau optimal des coûts de dépollution pourrait différer entre les groupes.

    	Considérez maintenant l’exemple présenté dans le texte sur la réduction des émissions mondiales de gaz à effet de serre. Quelles sont les principales simplifications du modèle qui pourraient conduire le décideur public utilisant ce modèle à ignorer des aspects importants du problème de réduction des émissions mondiales de gaz à effet de serre.

  

  En réalité, il existe un degré d’incertitude sur l’efficacité des dépenses de dépollution, et donc sur le coût de la réduction des dommages environnementaux.

  
    	Dessinez, sur un nouveau graphique, la frontière des possibles pour la consommation fondée sur une évaluation optimiste des coûts de dépollution.

    	Maintenant, dessinez, sur le même graphique, la frontière des possibles pour la consommation fondée sur une évaluation pessimiste des coûts de dépollution.

    	En ajoutant les courbes d’indifférence du décideur public à votre graphique dans chaque cas (en supposant que tous les citoyens sont identiques), montrez comment la qualité environnementale effectivement choisie par le décideur va varier, même si les préférences sont identiques, selon que les coûts de dépollution soient estimés suivant un scénario pessimiste ou optimiste.

  




  Question 20.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 20.9 représente une courbe de réduction des émissions mondiales de gaz à effet de serre, définie comme la dépollution en 2030 par rapport au statu quo, qui a été produite par McKinsey en 2015. La largeur de chaque barre représente le potentiel de dépollution mesuré en gigatonnes de CO2, tandis que la hauteur indique le coût de dépollution par tonne.

  D’après ces informations, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	L’énergie solaire permet davantage de dépollution par euro investi que l’énergie nucléaire.

    	L’énergie nucléaire a un plus grand potentiel de réduction des émissions que la reforestation des forêts dégradées.

    	La technologie géothermique a un faible potentiel de dépollution et ne devrait donc jamais être mise en place.

    	L’énergie solaire devrait être préférée à l’énergie nucléaire pour réduire les émissions de gaz à effet de serre.

  

  
    	Faux. La barre du nucléaire est plus courte que celle du solaire photovoltaïque ou de l’énergie solaire concentrée, ce qui indique un plus faible coût de dépollution par tonne.

    	Vrai. La barre du nucléaire est plus large, indiquant un potentiel de dépollution plus important.

    	Faux. Le potentiel de dépollution est relativement faible, mais le coût par tonne de dépollution est très bas. Cela sera sans doute une composante d’un ensemble de politiques de dépollution à moindre coût.

    	Faux. L’énergie solaire est décrite dans le diagramme comme étant moins efficace en termes de dépollution par euro dépensé. Cependant, il peut exister des raisons autres que l’efficacité (comme la sécurité) qui justifient qu’elle soit préférée à l’énergie nucléaire.

  




  Question 20.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 20.11 représente la courbe de la quantité de dépollution en fonction de son coût total, pour différentes politiques de dépollution.

  D’après cette information, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Le point A n’est pas une option possible.

    	Le point A′ est dominé par le point A″.

    	Le fait que la pente de la courbe décroisse de manière monotonique implique que les technologies sont adoptées par ordre croissant de coûts.

    	Il est possible d’atteindre une courbe plus haute en modifiant l’ordre dans lequel les technologies sont adoptées.

  

  
    	Faux. A est dans l’ensemble des possibles.

    	Faux. A′ est moins onéreux, mais présente également moins de dépollution. A″ est plus coûteux, mais permet davantage de dépolluion. En général, aucun point sur la frontière des possibles n’est dominé.

    	Vrai. La diminution de la pente indique que les technologies initialement adoptées permettent la plus grande dépollution possible par euro dépensé. Techniquement, la pente de cette courbe est l’inverse de la courbe de coût marginal, donc la diminution de la pente indique un coût marginal croissant.

    	Faux. La diminution de la pente indique que les technologies sont mises en place selon l’ordre croissant de leur coût, donc aucune courbe plus haute ne peut être atteinte.

  




  Einstein Coûts marginaux de dépollution et productivité totale des dépenses de dépollution

  Comment construisons-nous les segments linéaires définissant la limite de l’ensemble des possibles dans la Figure 20.10 à partir des données de la Figure 20.9 ?

  Appelons y la hauteur de la première barre (la dépense de dépollution présentant le meilleur ratio coût/efficacité) de la Figure 20.8, sa largeur est notée x. Ainsi, dans la Figure 20.10 :

  
    	la pente initiale de la courbe est 1/y,

    	l’abscisse du premier point est égale à xy,

    	l’ordonnée de ce point est égale x.

  

  Les autres segments linéaires de la courbe de la Figure 20.9 sont construits de la même façon.



20.4 Conflits d’intérêt : négociation sur les salaires, pollution et emplois

Des conflits d’intérêt surviennent parce que la qualité environnementale n’est la même pour personne. Certains en bénéficient ou en souffrent plus que d’autres, selon l’endroit où ils se trouvent et leur revenu, comme nous l’avons vu dans le cas du pesticide pour bananiers étudié dans l’Unité 12.

Voici deux exemples illustrant le partage inégal des coûts et bénéfices. En 2008 et 2009, deux marées noires dans le delta du Niger ont détruit de nombreuses zones de pêche. Elles avaient pour origine les activités d’extraction du pétrole de la société anglo-néerlandaise Royal Dutch Shell Company. Les avocats du peuple Ogoni, qui a souffert de ces externalités, ont intenté un procès contre la filiale nigériane de Shell au Royaume-Uni. En 2015, Shell a proposé un règlement à l’amiable et a payé 3 525 £ par personne, dont 2 200 £ payés directement à chaque individu concerné et le reste alloué à la préservation des biens publics de la communauté. Une telle somme est bien supérieure à ce que le peuple Ogoni gagnerait en un an. Les avocats représentant la communauté ont aidé à la création de comptes en banque pour les 15 600 bénéficiaires.

Ces versements ont pu compenser en partie les Ogoni de la perte de leur environnement sain, dont la restauration coûtera 1 milliard de dollars selon le Programme des Nations unies pour l’environnement et prendra 30 ans. Pour Royal Dutch Shell, cet accord permet d’internaliser une partie des externalités négatives de ses activités et pourraient pousser les propriétaires de la société (et d’autres extrayant du pétrole dans le delta) à envisager un changement de politique et de stratégie d’entreprise.

En 1974, une immense fonderie pour le plomb, l’argent et le zinc appartenant à la Bunker Hill Company était le seul gros employeur de la ville de Kellogg, dans l’État américain de l’Idaho, employant 2 300 personnes. Beaucoup d’enfants de cette ville développèrent des symptômes grippaux. Les docteurs découvrirent que ces symptômes résultaient d’un niveau de concentration de plomb très élevé dans leur sang – suffisamment élevé pour affecter et endommager le développement cognitif et social des enfants.

Trois des enfants de Bill Yoss, un soudeur de la fonderie, furent diagnostiqués avec des niveaux critiques d’empoisonnement au plomb. « Je ne sais pas où tout ça va finir », dit-il à un journaliste du magazine People, « il se peut que nous quittions l’Idaho ».

L’entreprise refusa de publier ses propres tests concernant les niveaux d’émissions de plomb de la fonderie. Elle annonça que la fonderie fermerait, sauf si l’État revoyait sa réglementation concernant les émissions, et elle ferma en effet en 1981. Les anciens employés cherchèrent du travail ailleurs. La valeur des maisons et des entreprises de la ville chuta à un tiers de son niveau précédent. Les écoles locales, jusqu’alors financées grâce aux taxes foncières, manquèrent de moyens pour former les élèves qui restaient.

Nous modélisons ce problème en considérant une ville fictive, Brownsville, qui possède une seule entreprise qui emploie la totalité de la population active, mais dont les émissions toxiques constituent une menace pour la santé des citoyens. L’entreprise peut faire varier le niveau des émissions qu’elle impose à la ville, mais le coût de la récupération et du stockage des émissions entraîne une perte de profits pour l’unique propriétaire de l’entreprise (qui supporte les coûts de la réduction des émissions) qui vit suffisamment loin pour que la qualité de son environnement ne soit pas affectée par le niveau d’émissions qu’il choisit. Il y a donc un conflit d’intérêt, entre les citoyens et l’entreprise, sur le niveau d’émissions dans la ville, ainsi que sur le niveau des salaires. Vous pouvez vous représenter les citoyens comme valorisant la « qualité de l’environnement », qui diminue lorsque les émissions augmentent et peut être mesurée par un indice de qualité de l’air.

Les citoyens de la ville disposent d’un certain pouvoir de négociation, car chacun est libre de quitter Brownsville et chercher du travail ailleurs. Ainsi, l’entreprise doit faire une offre globale en termes de qualité environnementale et de salaire, qui soit au moins aussi désirable que leur option de réserve, qui est ce qu’ils peuvent espérer s’ils quittent Brownsville. Nous appelons cette limite à ce que l’entreprise doit offrir aux citoyens « la condition de départ de la ville ».

Le propriétaire de l’entreprise dispose également d’un pouvoir de négociation, car son offre globale environnement-salaire doit générer des profits suffisamment élevés pour que l’entreprise ne soit pas tentée de fermer ou de se relocaliser (nous appelons cela « la condition de fermeture de l’entreprise »). Les citoyens ne peuvent pas exiger un niveau de salaire plus élevé que celui proposé, auquel cas ils se retrouveraient sans emploi (car il n’existe pas d’autres entreprises à Brownsville). Ainsi, l’option de réserve de l’entreprise exerce une contrainte sur la négociation que les citoyens peuvent avoir avec l’entreprise.

Nous représentons la relation entre l’entreprise et les citoyens dans la Figure 20.15. Le salaire versé aux employés de l’entreprise est représenté par l’axe des abscisses. Le niveau de qualité environnementale dont bénéficient les citoyens est représenté par l’axe des ordonnées. Nous faisons les hypothèses suivantes :


  	Les citoyens sont identiques et font donc l’expérience de la même qualité environnementale.

  	Le propriétaire n’est pas affecté par le niveau de pollution : pour lui, les externalités environnementales émanant de son choix sur le niveau d’émissions sont subies par les autres. La pollution est un « bien » privé qu’il ne consomme pas.



Suivez l’analyse de la Figure 20.15 pour voir comment les choix des citoyens et des entreprises sont modélisés.





            [image: Conflits d’intérêt à propos des salaires et de la dépollution. ]



Figure 20.15 
Conflits d’intérêt à propos des salaires et de la dépollution.









            [image: La courbe d’indifférence de réserve du citoyen représentatif est la « condition de départ de la ville » : Cela donne toutes les combinaisons de salaires et de qualité environnementale qui seraient tout juste suffisantes pour faire rester un citoyen représentatif. ]



La courbe d’indifférence de réserve du citoyen représentatif est la « condition de départ de la ville »



Cela donne toutes les combinaisons de salaires et de qualité environnementale qui seraient tout juste suffisantes pour faire rester un citoyen représentatif.









            [image: « Condition de fermeture » de l’entreprise : Cela montre les combinaisons de salaires et de qualité environnementale offertes par l’entreprise qui seraient tout juste suffisantes pour que l’entreprise reste à Brownsville. ]



« Condition de fermeture » de l’entreprise



Cela montre les combinaisons de salaires et de qualité environnementale offertes par l’entreprise qui seraient tout juste suffisantes pour que l’entreprise reste à Brownsville.









            [image: Options impossibles : Les portions de la figure au-dessus de la condition de fermeture de l’entreprise et en dessous de la condition de départ de la ville des citoyens ne sont pas réalisables. ]



Options impossibles



Les portions de la figure au-dessus de la condition de fermeture de l’entreprise et en dessous de la condition de départ de la ville des citoyens ne sont pas réalisables.









            [image: Les citoyens ont du pouvoir, point B : Supposez que les citoyens puissent imposer un niveau de qualité environnementale juridiquement contraignant et fixer leurs propres salaires. Tout en satisfaisant la condition de maintien de l’entreprise en ville, les citoyens fixent des salaires de w* et une qualité environnementale de Emax. ]



Les citoyens ont du pouvoir, point B



Supposez que les citoyens puissent imposer un niveau de qualité environnementale juridiquement contraignant et fixer leurs propres salaires. Tout en satisfaisant la condition de maintien de l’entreprise en ville, les citoyens fixent des salaires de w* et une qualité environnementale de Emax.









            [image: Un ultimatum à prendre ou à laisser, point A : Par ailleurs, si l’entreprise pouvait annoncer un ultimatum à prendre ou à laisser, elle minimiserait les coûts, tout en s’assurant que les citoyens ne choisissent pas de quitter la ville à Emin. ]



Un ultimatum à prendre ou à laisser, point A



Par ailleurs, si l’entreprise pouvait annoncer un ultimatum à prendre ou à laisser, elle minimiserait les coûts, tout en s’assurant que les citoyens ne choisissent pas de quitter la ville à Emin.









            [image: Différence entre Emax et Emin : C’est une mesure de l’ampleur des gains mutuels qui pourraient profiter aux citoyens et à l’entreprise. N’importe quel résultat dans l’aire colorée est préférée par les deux parties à leur option de sortie respective, mais seuls les points entre A et B, comme C, sont efficaces au sens de Pareto. ]



Différence entre Emax et Emin



C’est une mesure de l’ampleur des gains mutuels qui pourraient profiter aux citoyens et à l’entreprise. N’importe quel résultat dans l’aire colorée est préférée par les deux parties à leur option de sortie respective, mais seuls les points entre A et B, comme C, sont efficaces au sens de Pareto.








Vous aurez sans doute remarqué que ce graphique est très semblable à la Figure 5.8, où Angela, la fermière, et Bruno, le propriétaire terrien, négociaient la quantité de céréales qui serait reversée à Bruno. Comme dans ce problème, l’étude d’un problème de négociation est plus facile si la pente des courbes d’indifférence ne change pas pour un salaire donné, au fur et à mesure que l’utilité augmente.

Ici, le conflit porte sur le niveau d’émissions que les habitants auront à subir. Les profits de l’entreprise dépendent des émissions et ses profits augmentent si l’entreprise peut se débarrasser librement des matériaux toxiques.

La position de la courbe d’indifférence de réserve des citoyens dépend de ce qu’ils espéreraient en déménageant à un autre endroit. S’ils peuvent trouver un travail bien rémunéré dans une communauté non polluée, la courbe sera plus haute et se trouverait à droite de celle indiquée. Sa pente, le taux marginal de substitution, est l’utilité marginale, pour le citoyen, dérivée de salaires plus élevés, divisée par l’utilité marginale de la qualité environnementale.



Nous supposons que la valorisation marginale des améliorations dans la qualité de l’environnement du citoyen est constante, mais (contrairement au modèle de la Section 20.3) un citoyen a une utilité marginale décroissante liée au fait de recevoir des salaires plus élevés. À des niveaux de salaire élevés (et un environnement très pollué) sur l’extrême droite de la courbe d’indifférence de réserve, le TMS est faible (la droite est presque horizontale) car les citoyens ne se soucient pas beaucoup de leurs salaires (ils reçoivent déjà un salaire élevé), mais accordent beaucoup d’importance à la mauvaise qualité de leur environnement. À des niveaux bas de salaire, la courbe tend vers la verticale, car les citoyens valorisent davantage les augmentations de salaire.

La condition de fermeture de l’entreprise montre les combinaisons de salaire et de qualité environnementale proposées par l’entreprise qui incitent tout juste l’entreprise à rester à Brownsville. Tous les points sur cette droite correspondent au même coût de production d’une unité, et par conséquence, au même taux de profit. Cela ressemble à la droite d’isocoût vue à l’Unité 2 et la droite d’isoprofit de l’effort de l’Unité 6.



Augmenter les salaires de 1 $ coûte 1 $. Supposez que le coût pour le propriétaire, s’il réduit ses émissions, soit égal à p par unité de dépollution, donc le TMS du propriétaire = 1/p. Une droite pentue indique que p est faible – éviter les émissions, et ainsi promouvoir un environnement sain, est peu coûteux.

L’entreprise fait face à un arbitrage. Si elle se trouve au point B sur la figure, elle verse des salaires et produit des émissions à un niveau tel qu’elle parvient à peine à rester sur le marché. Par conséquent, lorsqu’elle permet aux citoyens de profiter d’un environnement de meilleure qualité, l’entreprise ne peut le faire qu’en échange d’un niveau de salaire plus bas. Le coût d’opportunité d’une unité d’un environnement meilleur est p en diminution de salaires.

Chaque combinaison salaire-qualité environnementale dans la partie colorée de la figure est une issue possible de ce conflit. Toute combinaison sur la droite verticale entre A et B est un résultat Pareto-efficace. Néanmoins, nous ne pouvons pas prédire quel résultat possible se réalisera, à moins que nous en sachions davantage sur le pouvoir de négociation des citoyens et de l’entreprise.

L’entreprise a tout le pouvoir de négociation

Si l’entreprise pouvait simplement annoncer un ultimatum à prendre ou à laisser, alors elle choisirait le point A sur la Figure 20.15. Les coûts de l’entreprise se trouveront alors bien en dessous du niveau de fermeture de l’entreprise, car l’entreprise émettra librement les substances toxiques, ce qui aura pour effet de réduire la qualité environnementale du citoyen de Emax, le niveau d’émissions le plus faible (et la qualité environnementale la plus élevée) compatible avec le maintien de l’entreprise sur le marché, jusqu’à Emin. La différence (Emax − Emin) apparaît donc comme une réduction des coûts et donc, comme un profit additonnel, dans les comptes de l’entreprise. Elle apparaît également comme l’exposition aux risques de santé dans les dossiers médicaux des habitants de la ville.

Le point choisi par l’entreprise, A, est sur la courbe d’indifférence de réserve des citoyens, où la distance verticale entre la condition de fermeture de l’entreprise et la condition de départ de la ville des citoyens est la plus grande. Cela arrivera lorsque :



Les citoyens ont tout le pouvoir de négociation

Si le pouvoir de négociation était inversé, alors les citoyens choisiraient d’imposer Emax et des salaires égaux à w*. Cela leur permettrait d’être sur leur courbe d’indifférence la plus haute possible, tout en satisfaisant la condition de fermeture de l’entreprise. Encore une fois, à ce point, le TMS de l’entreprise est égal au TMS des citoyens.

Répartition des gains mutuels

La différence entre Emax et Emin mesure l’ampleur des gains mutuels pour les habitants de la ville et l’entreprise. Tout résultat entre les points A et B sur la figure est préférable à la seconde meilleure alternative pour l’entreprise (fermeture) et les citoyens (départ de la ville). Vous pouvez imaginer les gains mutuels sous forme d’un gâteau que les citoyens et le propriétaire de l’entreprise se répartiront. Comme nous l’avons vu aux Unités 4 et 5, le partage du gâteau entre les deux parties dépend de leur pouvoir de négociation relatif.

Un point comme C sur la Figure 20.15 serait possible si les citoyens, en se rassemblant au sein d’un conseil municipal, imposaient à l’entreprise un niveau minimum légal de qualité environnementale et de salaires, qui permette à cette dernière de continuer son activité. En agissant ensemble, les citoyens auraient un plus grand pouvoir de négociation que celui dont ils disposent en tant qu’individus en menaçant de quitter la ville : ils pourraient exiger que l’entreprise respecte au moins la condition de fermeture des citoyens, indiquée dans la Figure 20.15.

Dans ce cas, le pouvoir de négociation serait affecté non seulement par les options de réserve des deux parties, mais également par :


  	La capacité à faire appliquer cette mesure : il se peut que le conseil municipal n’ait pas les moyens pour imposer une limite d’émissions à l’entreprise.

  	La vérifiabilité des informations : il se peut que les citoyens ne disposent pas d’informations suffisantes sur les niveaux et les dangers liés aux émissions pour gagner un procès. Le cas échéant, l’entreprise ne respecterait pas le niveau d’émissions sur lequel les deux parties se seraient accordées, comme le point C de la Figure 20.15.

  	Le consensus des citoyens : si les citoyens de la ville ne parviennent pas à un accord sur les dangers des émissions, alors les élus de la ville qui légifèrent pour limiter le niveau des émissions pourraient ne pas être réélus.

  	Le lobbying : l’entreprise peut réussir à convaincre les citoyens que leur crainte sur leur santé est infondée ou que les émissions n’ont pas d’incidence sur celle-ci.

  	Le recours légal : il se peut que l’entreprise soit juridiquement autorisée à émettre autant qu’elle le souhaite dès lors que c’est rentable (à condition peut-être qu’elle ait acheté des permis d’émissions pour la quantité désirée).



Jusqu’ici, nous nous sommes concentrés sur la question du niveau de dépollution souhaitable. Posons-nous maintenant une deuxième question : comment peut-on mettre en place le niveau de dépollution souhaité ?


  Question 20.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Considérez une ville avec une seule entreprise qui emploie l’ensemble de la population active et dont les émissions toxiques sont une menace pour la santé des citoyens. La Figure 20.15 représente la courbe de « fermeture » de l’entreprise (la combinaison de salaires et de qualité environnementale offerte par l’entreprise et qui lui permettrait tout juste de rester sur le marché) et les courbes d’indifférence des citoyens pour la qualité environnementale et leurs salaires. Leur courbe d’indifférence de réserve est également représentée.

  D’après cette information, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Tous les points sous la courbe d’indifférence de réserve des citoyens et au-dessus de la courbe de « fermeture » de l’entreprise sont irréalisables.

    	Si l’entreprise a tout le pouvoir de négociation, le point B est choisi.

    	Si les citoyens ont tout le pouvoir de négociation, ils choisiront le point avec le salaire le plus élevé possible.

    	Le point C est le seul choix Pareto-efficace.

  

  
    	Vrai. À chacun de ces points, au moins une des parties préférerait son option extérieure.

    	Faux. Le point A serait choisi, parce que c’est le point qui maximise les profits tout en respectant la condition de « départ de la ville » des citoyens.

    	Faux. Le point B serait choisi, parce que c’est le point qui place les citoyens sur leur courbe d’indifférence la plus élevée tout en satisfaisant la condition de « fermeture » de l’entreprise. Ils préfèrent strictement B au point où la courbe de « fermeture » croise l’axe des abscisses, qui est le salaire le plus élevé possible.

    	Faux. Tous les points dans l’ensemble des possibles où les courbes d’indifférence de l’entreprise et des citoyens sont tangentes sont également efficaces (la droite AB), y compris les points A, B et C.

  



20.5 Politiques environnementales reposant sur les droits à polluer


	politique environnementale fondée sur les prix
	Politique qui utilise une taxe ou une subvention pour influencer les prix, dans le but d’internaliser les effets externes sur l’environnement des choix d’un individu.
	politique environnementale fondée sur les quantités
	Politiques qui visent des objectifs environnementaux en utilisant des interdictions, des plafonnements et des réglementations.



Dans l’Unité 12, nous avons étudié des solutions possibles à la défaillance de marché qui était induite par les externalités de l’utilisation de pesticides. Les solutions possibles, dans ce cas, comprenaient la négociation privée entre les utilisateurs de pesticides et la communauté de pêcheurs dont le mode de vie était menacé, des taxes pour rendre le pesticide (ou les bananes produites en l’utilisant) plus cher, la propriété de tous les actifs affectés par une seule entreprise ou une autre entité prenant des décisions et des quotas ou l’interdiction d’utiliser le pesticide. Certaines de ces mesures auraient renchéri le coût de dégradation de l’environnement afin d’offrir des incitations pour une prise de décision économique plus écologique (politiques fondées sur les prix), d’autres auraient rendu cela illégal (politiques fondées sur les quantités).


	marché des droits à polluer
	Une politique via laquelle un nombre limité de permis à polluer sont délivrés, et peuvent être achetés et vendus sur un marché. Cela combine une limite sur les émissions en termes de quantités et une approche fondée sur les prix qui chiffre le coût de décisions néfastes pour l’environnement.



La création d’un marché des droits à polluer est une politique qui combine une limite légale sur la quantité d’émissions avec une approche fondée sur les incitations pour répartir entre les entreprises et les autres acteurs la dépollution requise pour respecter cette limite légale.

Voici l’idée générale :


  	Le ou les États déterminent le niveau total de dépollution requis : c’est ce que l’on appelle le plafonnement et cela correspond à la dimension « quantité » de la politique.

  	L’État crée les permis : le nombre de permis émis est tel que le plafonnement équivaut aux émissions totales permises.

  	L’État alloue les permis : ils peuvent être distribués à des entreprises opérant dans des industries qui émettent les polluants ou ils peuvent leur être vendus aux enchères par l’État.

  	Les permis sont échangés : pour certaines entreprises, polluer est très profitable et réduire la pollution très onéreux. Elles achèteront des permis aux autres entreprises. Les entreprises produisant peu de pollution ou ayant de faibles coûts de dépollution peuvent avoir des permis en trop, qu’elles peuvent vendre. L’échange a lieu jusqu’à ce que les gains à l’échange soient éliminés.

  	Les entreprises présentent des permis à l’État correspondant à leurs émissions : pour chaque tonne d’émissions produite, les entreprises doivent donner un permis à l’État. Dans l’idéal, la surveillance de l’État empêche les entreprises de tricher et une entreprise surprise en train de violer la loi devrait payer de lourdes amendes.



Les systèmes de plafonnement et d’échange sont un moyen pour mettre en place un niveau d’émissions souhaité (ou, de manière équivalente, le niveau total de dépollution requis, E*), à l’instar du décideur public idéal dans la Figure 20.13.

Ce niveau recherché, quelle que soit la manière dont il a été décidé, est représenté par la longueur de l’axe des abscisses dans la Figure 20.16. La question à laquelle le système de plafonnement et d’échange répond est la suivante : sachant que les entreprises diffèrent en termes de technologie de production, comment la quantité totale de dépollution requise doit-elle être répartie entre elles ? Le but d’un mécanisme d’échange de permis est que la dépollution soit faite par les entreprises pour lesquelles la dépollution est la moins coûteuse, car cela économise des ressources rares pouvant être utilisées différemment.

Pour voir comment cela fonctionne, suivez les étapes de l’analyse de la Figure 20.16, qui représente le cas où le nombre de permis est initialement réparti de manière égale entre deux entreprises faisant face à des coûts de dépollution différents.





            [image: Plafonnement et échange : achat et vente de droits à polluer. ]



Figure 20.16 
Plafonnement et échange : achat et vente de droits à polluer.









            [image: Coût marginal privé de dépollution (CmPD) de l’entreprise A : Celui-ci est représenté en rouge et mesuré de la manière habituelle grâce à l’axe de gauche. Il augmente avec le coût de dépollution. L’entreprise A utilise une technologie relativement peu polluante pour fabriquer son produit. ]



Coût marginal privé de dépollution (CmPD) de l’entreprise A



Celui-ci est représenté en rouge et mesuré de la manière habituelle grâce à l’axe de gauche. Il augmente avec le coût de dépollution. L’entreprise A utilise une technologie relativement peu polluante pour fabriquer son produit.









            [image: Coût marginal privé de dépollution (CmPD) de l’entreprise B : Celui-ci est représenté en bleu et mesuré grâce à l’axe de droite. Il part de l’origine à droite et augmente lorsque B fait plus de dépollution. L’entreprise B utilise une technologie plus émettrice pour fabriquer son produit, et donc son coût marginal de dépollution est plus élevé que l’entreprise A. ]



Coût marginal privé de dépollution (CmPD) de l’entreprise B



Celui-ci est représenté en bleu et mesuré grâce à l’axe de droite. Il part de l’origine à droite et augmente lorsque B fait plus de dépollution. L’entreprise B utilise une technologie plus émettrice pour fabriquer son produit, et donc son coût marginal de dépollution est plus élevé que l’entreprise A.









            [image: Permis répartis équitablement : Voyons ce qui se passe si les permis d’émission sont initialement répartis équitablement entre les deux entreprises. ]



Permis répartis équitablement



Voyons ce qui se passe si les permis d’émission sont initialement répartis équitablement entre les deux entreprises.









            [image: Permis répartis équitablement : possibilités de gains par l’échange de permis : L’entreprise B a un CmPD plus élevé. Si elle peut acheter un permis à l’entreprise A pour polluer davantage, à un prix inférieur à son coût marginal, elle choisira d’acheter le permis, plutôt que de réduire ses émissions. Cela crée la possibilité de gains à l’échange de permis. ]



Permis répartis équitablement : possibilités de gains par l’échange de permis



L’entreprise B a un CmPD plus élevé. Si elle peut acheter un permis à l’entreprise A pour polluer davantage, à un prix inférieur à son coût marginal, elle choisira d’acheter le permis, plutôt que de réduire ses émissions. Cela crée la possibilité de gains à l’échange de permis.









            [image: L’entreprise B achètera des permis à A : combien ? : Combien de permis s’échangeront-elles ? Tant que le CmPD de l’entreprise B excède le CmPD de l’entreprise A, les deux bénéficieront de la vente de permis de A à B. Si le marché est concurrentiel, nous nous attendons à des transactions, jusqu’à ce que le CmPD soit égalisé entre toutes les entreprises. ]



L’entreprise B achètera des permis à A : combien ?



Combien de permis s’échangeront-elles ? Tant que le CmPD de l’entreprise B excède le CmPD de l’entreprise A, les deux bénéficieront de la vente de permis de A à B. Si le marché est concurrentiel, nous nous attendons à des transactions, jusqu’à ce que le CmPD soit égalisé entre toutes les entreprises.









            [image: Gains à l’échange : Le triangle coloré montre les gains à l’échange créés par le marché des permis. P* est le prix du permis et il est égal au coût marginal de dépollution dans l’économie. L’aire verte au dessus de la droite rouge en pointillés représente la part des gains à l’échange que l’entreprise B reçoit, et l’aire en dessous est la part de l’entreprise A. ]



Gains à l’échange



Le triangle coloré montre les gains à l’échange créés par le marché des permis. P* est le prix du permis et il est égal au coût marginal de dépollution dans l’économie. L’aire verte au dessus de la droite rouge en pointillés représente la part des gains à l’échange que l’entreprise B reçoit, et l’aire en dessous est la part de l’entreprise A.








Il y a de nombreuses manières d’échanger les permis une fois émis. L’une d’elle repose sur le marché aux enchères, étudié dans l’Unité 11, dans laquelle nous avons vu (grâce à une expérience) que les traders avaient rapidement tendance à converger vers un prix comme P*, le prix d’équilibre du marché. L’échange des permis permet de dépolluer au niveau désiré et au plus faible coût pour l’économie. P* est le prix du permis et est égal au coût marginal de dépollution dans l’économie.

Plafonnement et échange : exemples de commerce des émissions

L’un des premiers cas réussis de commerce des émissions fut le marché de permis d’émissions du dioxyde de soufre (SO2) aux États-Unis, qui a été instauré en 1990 afin de faire baisser les pluies acides. En 2007, les émissions annuelles de SO2 avaient diminué de 43 % par rapport à 1990, malgré une hausse de plus de 26 % de la production d’électricité dans des centrales électriques approvisionnées au charbon sur la même période.

Le système d’échange des permis d’émissions de l’Union européenne (European Union Emissions Trading Scheme, EU ETS) lancé en 2005 est le premier système au monde de plafonnement et d’échange pour le CO2 et couvre à l’heure actuelle 11 000 infrastructures polluantes à travers l’UE. Les États mettent aux enchères 57 % des permis au sein de l’EU ETS et le plafond d’émissions totales (c’est-à-dire le niveau E* de la Figure 20.16) est rabaissé chaque année. Une partie des revenus des enchères sont utilisés pour financer des innovations énergétiques faibles en carbone. Des systèmes similaires d’échange pour le CO2 existent dans d’autres pays et régions.

Le système EU ETS s’est avéré moins efficace que le mécanisme américain pour le SO2. Certains experts pensent que cela tient en grande partie au niveau trop élevé des autorisations d’émissions (plafond trop haut). Après la crise financière en Europe, la demande globale plus faible entraîna une diminution de la demande d’électricité et de ce fait, des niveaux d’émissions maximisant les profits des entreprises. Avec un excès d’offre par rapport à la demande, le prix de permis baissa considérablement, donnant peu d’incitations aux entreprises pour entreprendre des dépenses de dépollution. Ces effets sont indiqués sur la Figure 20.17.
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Figure 20.17 
Prix des permis dans le système d’échange des permis d’émissions de l’UE.






Données obtenues auprès de SendeCO2 sur la base des prix de Bloomberg Business.






Cela souligne l’un des inconvénients du mécanisme du marché des droits à polluer. Le signal des prix n’est pas forcément un guide fiable pour les décisions futures d’investissement de dépollution. En Allemagne, par exemple, la chute des prix des permis a conduit à la réouverture de plusieurs centrales électriques au charbon responsables de fortes émissions, car la technologie polluante était de nouveau rentable.

Les systèmes d’échange de permis d’émissions ne nécessitent pas forcément un marché libre. La Grande-Bretagne, par exemple, utilise un prix-plancher du carbone, qui fixe un prix minimum pour tous les participants britanniques au système EU ETS. Ceci est fait pour éviter le résultat d’une « pollution quasiment gratuite » quand le prix des permis s’effondre.

L’estimation du coût externe total d’une tonne d’émissions de dioxyde de carbone diffère selon la valeur que nous accordons aux générations futures, comme nous le verrons dans la Section 20.9. Une estimation basse en dollars de 2017 est d’environ 40 $ par tonne d’émissions de CO2, et elle augmente rapidement, car plus il y a de CO2 dans l’atmosphère, plus l’effet marginal sur le climat d’en ajouter davantage sera important. Le prix récent d’un permis de l’EU ETS (représenté sur la Figure 20.17) est moins d’un cinquième de ce coût, ce qui suggère que le système de permis induit les décideurs à n’internaliser qu’une petite partie des externalités négatives.

Dans l’idéal, une taxe sur les énergies fossiles pourrait entièrement compenser ces effets externes, avec l’avantage supplémentaire que les entreprises et autres acteurs subiraient une moindre incertitude quant aux coûts de brûler du carbone. Une taxe sur le carbone augmenterait le coût d’émission du carbone exactement de la même manière que de devoir payer pour un permis d’émettre. D’ailleurs, l’effet sur les coûts serait le même si le coût du permis déterminé par le marché était le même que le taux de taxation par tonne d’émissions fixé par l’État. L’effet d’une augmentation des coûts serait des prix plus élevés pour les biens dont la production est intensive en émissions et donc, ceteris paribus, la demande pour ces biens diminuerait. Tant le système de plafonnement et d’échange (marché des droits à polluer) que la taxe sur le carbone sont reconnus comme des moyens de « mettre un prix » sur les externalités des émissions de carbone.

À quel niveau devrait être fixé le prix des émissions de carbone ?

Sachant que les producteurs et utilisateurs de combustibles fossiles sont aujourd’hui fortement subventionnés (à des niveaux très différents d’un pays à l’autre), la taxe ou le coût d’un permis devra être supérieur à 40 $. En moyenne dans le monde, les subventions aux combustibles fossiles sont de l’ordre de 15 $ par tonne, donc une taxe optimale serait de 55 $ par tonne (pour internaliser les coûts externes et compenser la subvention). Une politique plus simple viserait l’élimination des subventions et établirait une taxe sur le carbone au niveau de notre meilleure estimation du coût externe de la combustion du carbone.

Les avantages et inconvénients de ces deux politiques :


  	un système de plafonnement et d’échange basé sur des permis avec un plafonnement suffisamment bas,

  	une taxe sur le carbone à un taux suffisamment élevé pour compenser les coûts externes (et les subventions, si celles-ci restent de mise),



font l’objet de débats parmi les économistes de l’environnement. Aucun consensus clair n’émerge, si ce n’est que l’une ou l’autre est préférable aux politiques actuellement en place dans la plupart des pays. Le système de plafonnement et d’échange est toutefois devenu plus populaire, peut-être du fait de sa plus grande flexibilité. En outre, la possibilité de fixer le prix du carbone et de décider ensuite de la manière dont les permis sont alloués et échangés, offre deux « leviers » d’action au décideur public. Au contraire, une taxe unique peut être politiquement impopulaire pour le décideur qui l’introduit.


  Exercice 20.5 Évaluer les systèmes de plafonnement et d’échange

  
    	Expliquez pourquoi l’aire verte de la Figure 20.16 représente les gains totaux à l’échange. Indice : pensez au premier permis que l’entreprise B achète à l’entreprise A. Quel est le prix maximal que l’entreprise B aurait été prête à payer ? Quel était le minimum que l’entreprise A aurait accepté afin de se séparer du permis ?

    	Comment expliqueriez-vous le fonctionnement d’un marché de droits à polluer à quelqu’un qui n’a pas étudié l’économie ? Que répondriez-vous à ses doutes sur le fait que cette politique soit potentiellement inefficace ou injuste ? De nombreux magazines et blogs publient des « op-eds » exprimant des opinions extérieures. La limite habituelle est de 600 mots. Cherchez quelques op-eds sur les politiques sur le climat, et après avoir examiné comment ils sont écrits, écrivez votre réponse à la question sous la forme d’un op-ed.

  




  Exercice 20.6 Un programme réussi de permis d’émissions échangeables

  Le programme de permis de type « plafonnement et échange » pour les émissions de dioxyde de sulfure aux États-Unis a réussi à réduire les émissions. Les coûts du programme s’élevèrent à environ 0,02 % des bénéfices estimés.

  Lisez le point de vue de Robert Stavins et de ses collègues à ce sujet sur VOXeu.org.

  
    	Selon les auteurs, pourquoi les systèmes de plafonnement et d’échange sont-ils des outils si puissants pour la réduction des émissions ?

  

  Lisez également ‘The SO2 Allowance Trading System’ écrit par Richard Schmalensee et Robert Stavins du Center for Energy and Environmental Policy Research au MIT.

  
    	Résumez l’évolution des prix des permis en utilisant la Figure 2 de cet article.

    	Dans quelle mesure les fluctuations des prix des permis peuvent-elles être expliquées par l’analyse de la Figure 20.16 ?

  

  Examinez de nouveau l’explication d’Hayek des prix interprétés comme des messages (Unité 11) et les analyses des bulles des prix des actifs (Unité 11) et des bulles immobilières (Unité 17).

  
    	Pourrions-nous utiliser un raisonnement similaire pour expliquer les fluctuations des prix dans la Figure 2 de l’article de Schmalensee et Stavins ?

  




  Exercice 20.7 Une taxe carbone réduirait-elle davantage les émissions que la réglementation ?

  En 2017, les économistes Martin Feldstein et Greg Mankiw (respectivement, conseillers économiques des présidents américains Ronald Reagan et George W. Bush), ainsi que Ted Halstead, un militant pour le climat, ont suggéré dans l’op-ed « A Conservative Case for Climate Action » qu’une politique climatique idéale pour les États-Unis devrait comprendre trois volets :

  
    	Une taxe unique sur le carbone, qui devrait remplacer toutes les réglementations visant à réduire les émissions de carbone.

    	Les recettes collectées par la taxe devraient être rendues aux contribuables américains par versement trimestriel (« dividence carbone »).

    	Les entreprises américaines qui exportent vers des pays sans taxe carbone ne devraient pas payer de taxe carbone, tandis que les importateurs devrait se voir imposés une taxe à l’importation sur le contenu carbone de leurs produits (un « ajustement aux frontières pour le carbone »).

  

  
    	Expliquez le raisonnement économique qui sous-tend chaque partie de la proposition.

    	Pourquoi les économistes pensent-ils que remplacer les réglementations par une taxe unique sur le carbone serait plus efficace ?

    	Certains groupes environnementaux sont opposés au dividende carbone. Ils affirment que cet argent pourrait être mieux dépensé. Êtes-vous d’accord ? Que devraient financer les recettes du carbone ? Pensez-vous que les citoyens seront davantage en faveur d’une taxe carbone avec le dividende carbone ?

    	Pourquoi les économistes pensent-ils qu’un ajustement aux frontières pour le carbone est nécessaire ? Quel serait l’effet d’une taxe domestique sur le carbone sans ajustement aux frontières ? Quelles incitations cela créerait-il pour les entreprises américaines et les entreprises étrangères ? Est-ce juste envers les entreprises de pays en développement (qui produisent souvent une grande partie de leur électricité avec du charbon responsable d’un haut niveau d’émissions) qui exportent leurs produits aux États-Unis ?

    	Êtes-vous favorable à la proposition de Feldstein, Mankiw et Halstead ? Expliquez votre réponse. Quels changements proposeriez-vous, le cas échéant ?

  



20.6 Les défis de mesure des politiques environnementales

Pour mettre en place des politiques environnementales utilisant le cadre que nous avons développé, nous avons besoin de mesurer la valeur de la dépollution.

Donner une valeur aux bénéfices de la dépollution est compliqué, puisque nous sommes confrontés à des marchés manquants pour la qualité environnementale et des effets de long terme incertains. Quelle est la valeur de la préservation de la forêt tropicale ou d’une espèce menacée, d’un air plus pur ou d’une moindre pollution sonore ? Pour répondre à ces questions, différentes méthodes sont utilisées, selon que le problème environnemental en question affecte le bien-être environnemental, la santé, la consommation ou des actifs futurs.


	prix hédoniques
	Une méthode utilisée pour déterminer la valeur économique de caractéristiques environnementales ou perçues dont le prix n’est pas fixé mais qui influencent le prix d’un bien commercialisé. Cela permet à un chercheur de donner un prix à des caractéristiques difficiles à quantifier. Les estimations sont basées sur les préférences révélées des individus, c’est-à-dire le prix qu’ils sont prêts à payer pour une chose par rapport à une autre.
	évaluation contingente
	Une méthode basée sur des enquêtes pour évaluer la valeur de ressources non marchandes. Connu également sous le terme : modèle de préférences déclarées.



Nous allons examiner deux méthodes pour mesurer les bénéfices de la dépollution : les prix hédoniques et l’évaluation contingente.

Évaluation contingente

L’une des méthodes les plus simples et les plus répandues pour l’évaluation des bénéfices de la dépollution consiste à simplement interroger les individus. Par exemple, après la marée noire provoquée par l’Exxon Valdez en 1989 en Alaska, qui déversa de 42 millions de litres de pétrole brut dans la magnifique baie du Prince William, les tribunaux utilisèrent l’évaluation contingente afin d’estimer la valeur des pertes (comme la valeur attribuée à la beauté de la nature) causées par la marée noire. Ils l’ont fait par le biais d’un sondage demandant aux répondants combien ils seraient prêts à payer pour éviter une nouvelle marée noire. L’étude estima que la valeur perdue en 1990 était d’au moins 2,8 milliards de dollars. Exxon a fini par payer 1 milliard en dommages et intérêts dans un accord avec l’État de l’Alaska et le gouvernement fédéral des États-Unis.

Les chercheurs ont utilisé des techniques d’évaluation contingente pour obtenir une estimation quantitative de la valeur de la préservation des éléphants au Sri Lanka. Les fermiers tuaient les éléphants pour protéger leurs plantations et habitations. Les chercheurs voulaient savoir combien les Sri Lankais étaient disposés à payer aux fermiers en compensation des dommages causés par les éléphants, si les fermiers en échange arrêtaient de les tuer.2

L’évaluation contingente est une approche dite de préférences déclarées car elle est fondée sur un sondage et accepte les déclarations des répondants sur leurs évaluations comme révélatrices de leurs véritables préférences. Ce n’est pas le cas de l’approche des prix hédoniques.

Prix hédoniques

Les prix hédoniques sont une approche dite de préférences révélées car elle utilise les comportements économiques des gens (et non pas leurs déclarations) pour révéler leurs préférences. Les expériences en laboratoire sont une méthode analogue pour étudier les préférences révélées, comme nous l’avons vu à l’Unité 4. Cependant, les expériences en laboratoire ne sont pas très utiles pour estimer la valeur de l’environnement.

Par exemple, combien vaut pour vous le fait de ne pas avoir à subir le bruit d’avions survolant votre quartier ? Les économistes observent que les maisons qui se trouvent sous des couloirs aériens sont vendues moins chères que des maisons équivalentes dans des endroits plus calmes. En comparant les données sur les prix immobiliers, nous pouvons calculer le montant que les individus sont prêts à payer pour éviter la pollution sonore.

Cette technique a été utilisée au Royaume-Uni pour déterminer le niveau de la taxe sur la mise en décharge. Les bénéfices marginaux de la dépollution étaient estimés dans une étude ayant exploité des données sur plus d’un demi-million de transactions immobilières pour la période 1991–2000. En contrôlant par un grand nombre de facteurs susceptibles d’expliquer la variation des prix immobiliers, les chercheurs ont ensuite testé si la part de la variation inexpliquée pouvait être attribuée à la proximité de la maison avec une décharge. Les chercheurs ont montré que se trouver à moins de 400 mètres d’une décharge en activité réduisait les prix immobiliers de 7 %. Ils ont ensuite estimé que le bénéfice marginal provenant d’un éloignement progressif de la décharge était de 2,86 £ par tonne de déchets (en prix de 2003).

Les prix hédoniques et l’évaluation contingente nous donnent un moyen de mesurer la valeur que les individus accordent à un changement donné de l’environnement, d’après leur propre expérience de ce changement. La comptabilité de la croissance verte nous donne une manière d’estimer la valeur de la conservation des ressources naturelles, pour l’ensemble de la société, aujourd’hui ainsi que dans le futur. Ci-dessous, vous allez apprendre comment certains économistes attribuent une valeur monétaire à l’usage que fait la société des actifs naturels.


  Comment les économistes apprennent des données Capital naturel et croissance verte

  
	dépréciation
	La perte de valeur d’une forme de richesse qui a lieu, soit à cause de l’utilisation (usure) ou du passage du temps (obsolescence).



  Rappelez-vous que la dépréciation fait référence à l’amortissement ou l’épuisement des biens d’équipement utilisés dans la production. Dans le cadre de la comptabilité de la croissance verte, l’environnement est de manière similaire considéré comme un actif qui peut s’user. L’environnement fait partie de ce dont a besoin la société pour produire des biens et services. Ainsi, la dégradation environnementale réduit les actifs de la société, à l’instar de l’usure ou l’obsolescence des machines utilisées dans la production.

  Rappelez-vous que le revenu est le maximum qu’une personne ou un pays pourrait consommer sans réduire sa capacité à produire dans le futur. C’était le message de la baignoire de l’Unité 10. Le revenu est un flux d’eau dans la baignoire, diminué de la quantité évaporée qui réduit la quantité d’eau totale contenue dans la baignoire. Selon cette définition, le revenu est le revenu brut dont on soustrait la dépréciation.

  Bien que la dégradation environnementale ne soit pas prise en compte dans la comptabilité nationale habituelle, elle devrait l’être, car utiliser le capital naturel n’est pas différent de l’usure des machines et des autres équipements que nous utilisons.

  La Banque Mondiale estime que, dans les pays pauvres, le capital naturel représente 47 % de la richesse, ainsi, en utiliser une partie sans compter la perte engendrée surestime la vitesse à laquelle le revenu croît réellement. Mais de combien ? Pour prendre en compte cette perte de capital naturel, nous devons trouver combien cela coûterait (par an) pour remplacer le capital naturel perdu et ensuite le soustraire du PIB annuel (rappelez-vous que la mesure la plus courante du revenu, le PIB, ne prend même pas en compte la dépréciation des biens d’équipement à cause des difficultés de mesure).

  
	ajustement environnemental
	Ajustement comptable apporté aux mesures conventionnelles du revenu national pour prendre en compte la valeur du capital naturel.



  Si vous réalisez cet ajustement comptable (aussi appelé ajustement environnemental), les « miracles économiques » sont moins impressionnants. Lorsqu’une politique indonésienne généra un boom de l’industrie du bois entre 1979 et 1982, Robert Repetto et ses collègues de l’Institut des ressources mondiales (WRI en anglais) ont calculé que le pays avait sacrifié un montant supérieur à 2 milliards de dollars de revenus forestiers potentiels. Ils ont montré qu’en prenant en compte la déforestation, la raréfaction du pétrole et l’érosion des sols, le véritable taux de croissance annuel moyen du revenu (net de la dépréciation du capital naturel) de l’Indonésie – mesuré au départ à 7,1 % entre 1971 et 1984 – était en réalité de seulement 4 %. Un exercice similaire a été mené en Suède entre 1993 et 1997, où la dépréciation des actifs naturels était estimée à environ 1 % du PIB par an.




  Quand les économistes ne sont pas d’accord Consentement à payer, contre droit à un environnement de qualité

  La Constitution de la République d’Afrique du Sud établit le droit de tout citoyen à « un environnement qui ne soit pas nocif à sa santé ou son bien-être ». De la même façon, la Cour suprême d’Inde a décidé que le « droit à la vie » garanti par la Constitution indienne « inclut le droit à profiter d’un air et d’une eau non pollués ». Des droits similaires ont été accordés dans le cadre d’au moins 13 autres Constitutions, y compris celles du Portugal, de la Turquie, du Chili et de la Corée du Sud. Utilisez le site Internet du Constitute Project pour étudier la constitution de votre pays, ou de tout autre pays qui vous intéresse, et voir si vous pouvez trouver de telles garanties.

  Des mouvements politiques s’opposant à la privatisation de l’accès à l’eau utilisent un vocabulaire similaire. Ils soutiennent que l’accès à une source d’eau propre est un droit de l’homme. Lorsqu’un aspect de l’environnement, comme la proximité d’une décharge, la pollution sonore ou encore des émissions toxiques provenant d’une fonderie, est évalué en termes monétaires en utilisant les méthodes décrites au-dessus, cela ignore le principe avancé par beaucoup selon lequel les individus ont un droit à un environnement sain et non pollué.

  En guise de réponse, d’autres s’interrogent : pourquoi la qualité de l’environnement devrait-elle être différente de la qualité de la voiture que vous conduisez ou de la nourriture que vous mangez ? Vous obtenez ce pour quoi vous avez payé, et si vous n’êtes pas disposé(e) à payer, pourquoi le décideur public devrait-il se soucier de la valeur que vous attribuez à ces choses ? Si vous êtes d’accord avec cela, les bénéfices des politiques de dépollution peuvent être mesurés par la disposition à payer (DAP) des citoyens pour un environnement meilleur obtenu grâce à la dépollution.

  La mesure de la DAP est critiquée par certains économistes et citoyens car cela implique que les individus avec très peu de moyens n’accordent qu’une valeur limitée à l’environnement, tout comme ils n’ont qu’une disposition à payer limitée pour les autres biens. Ils ne manquent pas de volonté, mais ils manquent de moyens. Ainsi, utiliser la DAP comme méthode d’estimation des bénéfices de la dépollution – par exemple, en utilisant soit les prix hédoniques, soit l’évaluation contingente – signifie que les politiques environnementales bénéficiant aux personnes pauvres – comme l’accès à l’eau potable dans les centres urbains – seraient moins valorisées que des politiques environnementales bénéficiant aux personnes riches – comme les eaux claires des rivières, lacs et océans quand ces personnes font de la voile.

  Par ailleurs, cette valeur pourrait dépendre de la façon dont on pose la question qui détermine la préférence déclarée. Si, au lieu de notre DAP pour préserver l’environnement, on nous demandait la compensation que nous serions disposés à accepter (DAA) pour la même réduction dans la qualité du même environnement, le montant serait plus élevé selon plusieurs études empiriques.

  
	biens tutélaires
	Les biens et services qui devraient être fournis à tous, indépendamment de leur capacité à payer.



  Lorsqu’un environnement propre et sain est un droit, un économiste considèrera qu’il s’agit d’un bien tutélaire, déjà étudié à l’Unité 12. Au même titre que le droit de vote, le droit à la représentation juridique ou encore à une éducation adéquate, il s’agit d’un bien qui devrait être accessible à tous les citoyens indépendamment de leur capacité à payer.

  L’avantage de cette approche fondée sur la disposition à payer est qu’elle tient compte de l’information disponible sur l’évaluation et la valorisation par les individus de leur environnement. Cela devrait avoir une influence sur les montants que nous investissons dans la qualité environnementale. Considérer l’environnement comme un droit a pour avantage de ne pas donner la priorité aux préférences de ceux disposant des revenus les plus élevés dans la définition de la politique environnementale.




  Exercice 20.8 Richesse et capital naturel

  Téléchargez les données de la Banque mondiale de la base « The Changing Wealth of Nations ».

  
    	En utilisant les données sur la richesse totale, calculez l’évolution du capital naturel entre 1995 et 2000, et entre 2000 et 2005 en termes absolus pour trois pays à haut revenu, revenu intermédiaire et faible revenu. Résumez et interprétez vos résultats.

  

  Rendez-vous sur le site Internet d’open data de la Banque mondiale. Trouvez et téléchargez le PIB (en prix constants) pour les pays de votre choix, pour 1995, 2000 et 2005.

  
    	Calculez l’évolution du PIB entre ces périodes en termes absolus. Dessinez un nuage de points avec l’évolution en pourcentage du PIB sur l’axe des ordonnées et l’évolution en pourcentage du capital naturel sur l’axe des abscisses. Le graphique suggère-t-il une relation entre ces deux variables ? Proposez une explication pour votre réponse.

  




  Question 20.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations concernant l’évaluation des bénéfices de dépollution est correcte ?

  
    	Actuellement, l’estimation du PIB d’un pays prend en compte l’épuisement des ressources naturelles nationales comme un ajustement négatif.

    	Dans la méthode des prix hédoniques, le coût de la pollution sonore est estimé par un sondage demandant aux riverains le prix qu’ils seraient prêts à payer pour réduire ce bruit.

    	Dans la méthode d’évaluation contingente, la pollution générée par une décharge est estimée par les différences des prix immobiliers en fonction de la proximité de la décharge.

    	Demander aux individus leur disposition à payer pour un environnement plus « vert » peut amener à valoriser moins des politiques qui affectent principalement les pauvres plutôt que celles améliorant la qualité environnementale dont les plus riches bénéficient.

  

  
    	Faux. Généralement, les calculs du PIB n’incluent pas la dépréciation du capital naturel, ni celle du capital physique.

    	Faux. Ceci décrit la méthodologie de l’évaluation contingente. Les prix hédoniques utiliseraient le comportement observé, par exemple la réduction des prix immobiliers près d’un aéroport, pour estimer la disposition à payer pour une baisse du bruit.

    	Faux. Ceci décrit la méthodologie des prix hédoniques. L’évaluation contingente utiliserait des sondages pour demander directement aux riverains combien ils seraient prêts à payer pour ne pas vivre près d’un décharge.

    	Vrai. Puisque le bénéfice marginal du revenu est plus faible pour les riches, ils sont généralement disposés à payer davantage pour des biens environnementaux. Ainsi, les biens environnementaux qui bénéficient surtout aux riches peuvent avoir plus de valeur en utilisant des méthodologies reposant sur la disposition à payer.

  



20.7 Politiques environnementales dynamiques : technologies et modes de vie futurs

Les arbitrages donnés par les ensembles des possibles et les courbes d’indifférence que nous avons utilisés dans notre analyse seront modifiés lorsque les gens adoptent de nouvelles valeurs ou modes de vie, et développent de nouvelles technologies, et lorsque notre impact sur l’environnement s’intensifie.

Prix, quantités et innovation verte


	productivité marginale des dépenses de dépollution
	Le taux marginal de transformation (TMT) des coûts de réduction de la pollution en termes d’amélioration de l’environnement. C’est la pente de la frontière des possibles. Voir également : taux marginal de transformation, frontière des possibles.



Des améliorations dans la technologie peuvent élargir l’ensemble des possibles. Certaines améliorations peuvent rendre la dépollution plus efficace en abaissant le coût d’opportunité d’un environnement plus sain. D’autres améliorent les processus de production des biens, réduisant ainsi le coût environnemental de la consommation. La Figure 20.18 illustre l’effet d’une amélioration technologique, qui améliore le taux marginal de transformation de la consommation perdue en dépollution (également connu comme la productivité marginale des dépenses de dépollution), et se traduit ainsi par une amélioration de la qualité environnementale. La hausse de la productivité marginale des dépenses de dépollution accentue la pente de la frontière des possibles.




            [image: La technologie de dépollution évolue ]



Figure 20.18 
La technologie de dépollution évolue.






Dans l’Unité 2, vous avez appris comment les rentes d’innovation sont un moteur pour le progrès et l’amélioration de la productivité. Si les bonnes incitations existent pour créer des rentes d’innovation, les avancées technologiques pourraient, a priori, fournir des substituts pour certaines ressources qui pourraient s’épuiser ou qui doivent rester dans le sol pour limiter les impacts du changement climatique. L’un de ces cas est le progrès technique réalisé dans le domaine de l’énergie solaire.3


	apprentissage par la pratique (learning by doing, en anglais)
	Cela se produit lorsque la production par unité de facteurs de production augmente avec l’expérience dans la production du bien ou service.



Les subventions aux entreprises produisant des panneaux solaires et d’autres équipements ont aidé à financer la R&D de ces nouvelles sources d’électricité. Les subventions octroyées à ceux qui installent des panneaux solaires ont augmenté la demande. La croissance de la demande a abouti à une forte diminution du prix des panneaux solaires grâce à l’apprentissage par la pratique (learning by doing, en anglais) dans le processus de production, qui rend la production de plus en plus bon marché.

L’idée selon laquelle la réglementation environnementale peut générer une plus grande efficacité et inciter à innover est connue sous le nom d’hypothèse de Porter, car l’économiste, Michael Porter, fut le premier à l’introduire en 1995. Selon lui, les coûts de la réglementation amèneraient les entreprises à rechercher des technologies plus propres et plus efficaces. Les bénéfices associés à ces technologies compensent à la fois les coûts de la réglementation et les coûts de l’innovation.

Les Figures 20.19a et 20.19b montrent cette amélioration impressionnante de l’efficacité des cellules photovoltaïques, au cours des dernières décennies, ce qui s’est traduit par une baisse du coût de la production d’électricité solaire.
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Figure 20.19a 
Coût de production de l’électricité (nouvelles installations) en utilisant des cellules photovoltaïques aux États-Unis (1976–2009).





        
                    
                        
                                Voir ces données sur OWiD
                        
                    

        


Gregory F. Nemet. 2006. ‘Beyond the Learning Curve: Factors Influencing Cost Reductions in Photovoltaics.’ Energy Policy 34 (17) : pp. 3218–32; Béla J. Nagy, Doyne Farmer, Quan M. Bui, and Jessika E. Trancik. 2013. ‘Statistical Basis for Predicting Technological Progress.’ PLoS ONE 8 (2). Public Library of Science (PLoS).






Aux États-Unis, de nombreuses technologies reposant sur les énergies renouvelables peuvent dorénavant concurrencer, en termes de coût total par unité d’électricité produite, la production d’énergie reposant sur les combustibles fossiles, sans recours aux subventions, comme le montre la Figure 20.19b. Cependant, comme la production d’énergie éolienne n’est possible que lorsque le vent souffle et que l’énergie solaire dépend du soleil, la production d’énergie renouvelable est moins fiable que celle réalisée à partir de combustibles fossiles. Cette dernière peut ainsi être préférée, bien que les coûts unitaires de l’énergie solaire soient plus faibles.
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Figure 20.19b 
Coût de production de l’électricité (nouvelles installations) en utilisant différentes sources aux États-Unis (2008–2015).
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Pour montrer comment une taxe peut générer des rentes d’innovation en modifiant les prix relatifs et promouvoir l’innovation par le secteur privé, nous appliquons le modèle introduit à l’Unité 2. Imaginez un producteur de textile appelé Olympiad Industries (une entreprise fictive) basé dans un pays dans lequel l’offre d’électricité est intermittente et, de ce fait, comme la plupart des entreprises du pays, le producteur possède son propre générateur d’énergie alimenté au charbon. La combustion de combustibles fossiles génère des gaz à effet de serre, mais l’alternative (énergie solaire) est plus onéreuse. Même si l’entreprise a installé quelques panneaux solaires, elle dépend principalement du charbon pour la production d’électricité.

La Figure 20.20 représente la comparaison des coûts. Vous allez vous familiariser avec ce modèle : c’est celui de l’Unité 2 qui nous a servi à expliquer comment des salaires relativement élevés en Angleterre a rendu profitable l’introduction d’une innovation peu intensive en facteur travail (la machine à tisser appelée « spinning jenny »). La différence ici est que ne nous considérons pas une innovation qui économise le facteur travail, mais à la place, une innovation économisant des ressources environnementales, dont plusieurs (contrairement au travail en Angleterre au 18e siècle) n’ont pas de prix.

Sur cette figure, nous étudions les effets d’une taxe sur les sources d’énergie à base de carbone sur le choix technologique de l’entreprise. Avant taxation, la technologie intensive en charbon était celle qui minimisait le coût de production. Ainsi, il n’y avait pas d’incitation pour une entreprise de développer et d’utiliser des sources d’énergie renouvelable, et donc pas de profits à gagner en développant des alternatives au charbon. Une fois la taxe mise en place, l’entreprise économiserait l’équivalent d’une tonne de charbon par unité de production en développant et en utilisant la technologie solaire.





            [image: Le choix technologique d’Olympiad Industries : l’effet d’une taxe environnementale sur le comportement de l’entreprise. ]



Figure 20.20 
Le choix technologique d’Olympiad Industries : l’effet d’une taxe environnementale sur le comportement de l’entreprise.









            [image: Technologies A et B : Les deux technologies produisent 100 mètres de textile : A est intensive en charbon, tandis que B est intensive en énergie solaire. La nouvelle technologie, B, utilise presque uniquement de l’énergie solaire, avec seulement un petit peu de charbon pour les périodes de l’année où l’énergie solaire n’est pas fiable. ]



Technologies A et B



Les deux technologies produisent 100 mètres de textile : A est intensive en charbon, tandis que B est intensive en énergie solaire. La nouvelle technologie, B, utilise presque uniquement de l’énergie solaire, avec seulement un petit peu de charbon pour les périodes de l’année où l’énergie solaire n’est pas fiable.









            [image: Droite d’isocoût de l’entreprise : La droite d’isocoût représente toutes les combinaisons possibles d’énergie solaire et de charbon (suffisantes pour produire 100 mètres de textile) qui ont le même coût. Si l’isocoût est HJ, les entreprises utilisent la technologie A, car B coûte plus cher (B est en dehors de la droite d’isocoût HJ). La pente faible de la droite d’isocoût signifie que le charbon est bon marché. ]



Droite d’isocoût de l’entreprise



La droite d’isocoût représente toutes les combinaisons possibles d’énergie solaire et de charbon (suffisantes pour produire 100 mètres de textile) qui ont le même coût. Si l’isocoût est HJ, les entreprises utilisent la technologie A, car B coûte plus cher (B est en dehors de la droite d’isocoût HJ). La pente faible de la droite d’isocoût signifie que le charbon est bon marché.









            [image: Taxer les énergies fossiles : Une taxe par kilowattheure sur l’utilisation du charbon pour la production d’énergie est mise en place. Ainsi, pour le même coût que 4 tonnes de charbon, l’entreprise pourrait désormais utiliser 8 panneaux solaires. ]



Taxer les énergies fossiles



Une taxe par kilowattheure sur l’utilisation du charbon pour la production d’énergie est mise en place. Ainsi, pour le même coût que 4 tonnes de charbon, l’entreprise pourrait désormais utiliser 8 panneaux solaires.









            [image: Nouvelle droite d’isocoût : La technologie intensive en énergie solaire, B, est sur la droite d’isocoût bleue et est désormais moins chère que la technologie du statu quo, A. ]



Nouvelle droite d’isocoût



La technologie intensive en énergie solaire, B, est sur la droite d’isocoût bleue et est désormais moins chère que la technologie du statu quo, A.








La comparaison des coûts donne une raison au propriétaire d’Olympiad d’adopter la technologie solaire. La taxe a permis de modifier le signal transmis par les prix. Elle indique que l’on peut faire un profit en utilisant les sources d’énergie renouvelable. Elle dit également que l’entreprise peut être battue par ses concurrents si elle choisit de conserver le charbon alors que ses concurrents choisissent la technologie la moins chère.

Politique environnementale et changements de long terme des modes de vie

À long terme, au-delà du rôle des politiques publiques en termes d’innovation verte, la valeur attribuée aux biens qui contribuent à notre bien-être peut aussi changer. Souvenez-vous de notre discussion portant sur les préférences sociales dans l’Unité 4. Nous avons vu que les comportements individuels peuvent être motivés par un désir de contribuer au bien public. Dans le prochain encadré, vous pourrez voir comment les économistes appliquent cette idée générale des préférences pro-sociales pour évaluer la contribution potentielle de telles préférences à la protection de l’environnement.


  Comment les économistes apprennent des données Préférences sociales et soutenabilité environnementale

  
	préférences sociales
	Les préférences qui accordent une valeur à ce qu’il advient des autres, quand bien même cela résulterait en des gains inférieurs pour soi.



  Est-ce que le type de préférences sociales altruistes et réciproques que nous avons étudiées dans l’Unité 4 motive les individus à adopter un comportement écologiquement responsable ? Il est difficile de répondre à cette question, parce que les gens ont une tendance naturelle à attribuer leurs actions bonnes pour l’environnement à leurs valeurs écologiques, même si ces dernières ne sont pas vraiment à l’origine de leurs actions.

  Cependant, deux études expérimentales suggèrent que les préférences sociales soutiennent bel et bien les actions en faveur de l’environnement.

  Dans le nord-est du Brésil, les crevettes sont pêchées avec des pièges ressemblant à de larges seaux en plastique. Les pêcheurs trouent le fond des pièges pour permettre aux crevettes qui ne sont pas encore adultes de s’échapper, préservant ainsi le stock des futures pêches. Les pêcheurs sont confrontés à un réel dilemme social, du même type que ceux que nous avons étudiés dans l’Unité 4 : le revenu espéré de chacun serait d’autant plus grand s’il coupait de petits trous dans ses pièges (augmentant ainsi sa propre prise) tandis que les autres découpent de plus gros trous (préservant les stocks futurs).

  Dans les termes du dilemme du prisonnier, les pièges à petits trous sont une forme de défection qui maximise le gain matériel individuel quoi que fassent les autres (c’est la stratégie dominante). Cependant, un pêcheur de crevettes pourrait résister à la tentation de faire défection s’il était à la fois altruiste envers les autres pêcheurs et suffisamment patient pour accorder de la valeur aux opportunités futures qu’ils perdraient tous s’il utilisait des pièges avec de plus petits trous.

  Les économistes expérimentaux Ernst Fehr et Andreas Leibbrandt ont mis en place un jeu expérimental du bien public, accompagné d’une mesure expérimentale de l’impatience des pêcheurs. Comme pour les expériences de l’Unité 4, les deux ont été joués de manière anonyme et les gains étaient réels. Ceux qui n’ont pas contribué dans le jeu du bien public sont rentrés chez eux avec plus d’argent que les personnes coopératives qui ont contribué.4

  Les chercheurs ont établi que les pêcheurs de crevettes plus patients et plus coopératifs dans le jeu expérimental découpaient des trous significativement plus larges dans leurs pièges, protégeant ainsi les stocks futurs pour toute la communauté. Ces effets, en contrôlant pour un grand nombre d’autres influences possibles sur la taille des trous, étaient substantiels.

  Des preuves supplémentaires que les préférences sociales peuvent soutenir les résultats favorables à l’environnement sont tirées d’un ensemble d’expériences et d’études de terrain au sein de 49 groupes de bergers de l’ethnie Bale Omoro en Éthiopie, qui pratiquaient la gestion commune des forêts. Devesh Rustagi et ses co-auteurs ont mis en place des expériences du bien public sur un total de 679 bergers, et ont également mesuré le succès de leurs projets forestiers coopératifs.5

  Le profil comportemental le plus courant dans les expériences, représentant un peu plus du tiers des sujets, était celui « qui coopère conditionnellement », qui répondait aux contributions plus élevées faites par autrui en contribuant lui-même davantage au bien public. En contrôlant pour un grand nombre d’autres influences sur le succès des projets forestiers, les auteurs ont établi que les groupes avec un plus large nombre de bergers coopérant conditionnellement avaient plus de succès (plantaient davantage d’arbres) que ceux avec moins de bergers coopérant conditionnellement.

  Ceci était en partie dû au fait que les membres de groupes avec davantage de bergers coopérant conditionnellement passaient significativement plus de temps à surveiller l’utilisation par autrui de la forêt. Comme pour les pêcheurs de crevettes brésiliens, des différences dans la part des bergers coopérant conditionnellement dans un groupe étaient associées à des hausses importantes du nombre d’arbres plantés ou du temps passé à surveiller autrui.

  Cela ne signifie pas que des préférences généreuses, coopératives et réciproques sont suffisantes pour régler les problèmes de soutenabilité environnementale. Mais cela montre que ces préférences sociales peuvent y contribuer.



Nous avons vu ci-dessus que des comportements respecteux de l’environnement peuvent émerger grâce aux préférences pro-sociales. Mais ceux-ci peuvent aussi émerger de changements dans les modes de vie. L’exemple des Pays-Bas servira d’illustration.

Dans la Figure 3.1, vous aviez vu que les salariés de l’industrie aux Pays-Bas travaillaient deux fois moins d’heures en 2000 qu’en 1900. En 2000, ils disposaient de davantage de temps libre et consommaient moins de la moitié des biens et services qu’ils auraient consommé s’ils avaient continué à travailler plus de 3 000 heures par an, comme ils le faisaient en 1900. S’ils avaient continué à travailler de longues heures et dépensé tout leur revenu en consommation, leur impact négatif sur l’environnement aurait été également plus important.

Regardez la Figure 20.25a qui montre les émissions de CO2 et le PIB par tête pour un ensemble de pays. En guise d’exercice, imaginez que les Pays-Bas soient deux fois plus riches que ce qui est indiqué sur le graphique. Quel serait l’impact environnemental mesuré par les émissions de CO2 ? Sur cette figure, les Pays-Bas se trouvent juste en dessous de la droite « prédite », donc si l’on suppose que cela soit également vrai pour notre nation fictive composée de bourreaux du travail, nous pouvons déterminer le niveau d’émissions de CO2 en utilisant la droite de meilleur ajustement. Au lieu d’émettre 11 tonnes de CO2 par tête et par an, les Pays-Bas émettraient plus de 20 tonnes. Cela ferait des Pays-Bas l’un des pays les plus pollueurs au monde.

Les Pays-Bas ont connu une diminution exceptionnellement importante du nombre d’heures travaillées (la Figure 3.1 montre que le temps de travail a également baissé en France et aux États-Unis, mais pas dans les mêmes proportions). Toutefois, même pour ces pays et d’autres, si le temps libre ne s’était pas développé au coût d’opportunité d’une moindre consommation, l’impact sur le changement climatique mondial aurait été pire.

Un mode de vie qui est abondant en temps libre et moins abondant que ce qu’il pourrait être en biens et services produits dans l’économie est un mode de vie plus « vert ». Les politiques environnementales peuvent pousser les individus à adopter un tel mode de vie.

Pour voir comment, imaginez qu’Omar envisage la distance qu’il souhaite parcourir en avion pour ses vacances. Omar a suffisamment d’argent pour aller n’importe où, mais il sait que la combustion du fuel des avions est une source importante de gaz à effet de serre. Il aimerait également avoir plus de temps libre, mais se rend bien compte qu’une semaine de travail plus courte implique qu’il aura moins d’argent pour ses prochaines vacances.

Nous représentons les compromis affectant son choix sur la Figure 20.21. Sur l’axe des abscisses, nous mesurons le nombre d’heures de temps libre par an. Sur l’axe des ordonnées, nous reportons son nombre de kilomètres en transport aérien effectué pendant l’année. La droite rouge nous donne le montant total en transport aérien qu’Omar peut se permettre pour chaque niveau de temps libre qu’il choisirait. La droite rouge constitue donc sa frontière des possibles pour les déplacements en avion et le temps libre.

La frontière des possibles est construite de la manière suivante. Supposez qu’Omar gagne 50 $ de l’heure après impôts et qu’il soit libre de déterminer son propre temps de travail. Il dépense 90 000 $ pour des choses autres que les voyages en avion, et pour gagner ce montant, il doit travailler 1 800 heures pendant l’année. Ainsi, partant des 8 760 heures pendant lesquelles il pourrait travailler pendant l’année (comme dans l’Unité 3), il choisit de travailler 1 800 heures. Il dispose donc de 6 960 heures de temps libre s’il choisit de ne pas du tout voyager en avion : c’est l’intersection de la frontière des possibles et de l’axe des abscisses. Quelle distance en avion choisira-t-il si 1 $ lui permet d’acheter 4 km en avion ?

Les préférences d’Omar pour le temps libre et le voyage aérien sont données par les courbes d’indifférence tracées sur la figure. La pente des courbes d’indifférence indique la valeur qu’il accorde à son temps libre relativement au voyage en avion, c’est-à-dire son TMS du temps libre pour le transport aérien.

Suivez les étapes de l’analyse dans la Figure 20.21 pour comprendre la prise de décision d’Omar.





            [image: Choix d’Omar : l’effet d’une taxe environnementale sur les choix de transport aérien et de temps libre. ]



Figure 20.21 
Choix d’Omar : l’effet d’une taxe environnementale sur les choix de transport aérien et de temps libre.









            [image: La frontière des possibles : Le taux marginal de transformation du temps libre perdu en transport aérien est la pente de la frontière des possibles. En renonçant à une heure de temps libre, Omar peut travailler pour une heure de plus et gagner 50 $. Chaque dollar lui permet d’obtenir 4 km de transport aérien, le TMT est donc de 200. Renoncer à une heure de temps libre lui permet d’obtenir 200 km de transport aérien. ]



La frontière des possibles



Le taux marginal de transformation du temps libre perdu en transport aérien est la pente de la frontière des possibles. En renonçant à une heure de temps libre, Omar peut travailler pour une heure de plus et gagner 50 $. Chaque dollar lui permet d’obtenir 4 km de transport aérien, le TMT est donc de 200. Renoncer à une heure de temps libre lui permet d’obtenir 200 km de transport aérien.









            [image: La courbe d’indifférence la plus haute qu’Omar peut atteindre : Il s’agit du point A. Il choisit de travailler 200 heures de plus pour avoir 6 760 heures de temps libre et 40 000 km de voyage en avion. ]



La courbe d’indifférence la plus haute qu’Omar peut atteindre



Il s’agit du point A. Il choisit de travailler 200 heures de plus pour avoir 6 760 heures de temps libre et 40 000 km de voyage en avion.









            [image: Coût privé du voyage : Pour Omar, le coût privé d’1 km de trajet aérien est 0,25 $. ]



Coût privé du voyage



Pour Omar, le coût privé d’1 km de trajet aérien est 0,25 $.









            [image: Taxe sur le carburant : Supposez une taxe sur le carburant aérien, de sorte que le prix d’un vol augmente. Par conséquent, un dollar dépensé sur un billet achète désormais seulement 2 km de trajet aérien. Cette taxe pourrait forcer les compagnies aériennes à prendre en compte les effets négatifs du transport aérien sur l’environnement. ]



Taxe sur le carburant



Supposez une taxe sur le carburant aérien, de sorte que le prix d’un vol augmente. Par conséquent, un dollar dépensé sur un billet achète désormais seulement 2 km de trajet aérien. Cette taxe pourrait forcer les compagnies aériennes à prendre en compte les effets négatifs du transport aérien sur l’environnement.









            [image: Choix d’Omar : Omar choisit le point sur la nouvelle frontière des possibles en pointillé, qui est sur sa plus haute courbe d’indifférence, c’est-à-dire le point B. ]



Choix d’Omar



Omar choisit le point sur la nouvelle frontière des possibles en pointillé, qui est sur sa plus haute courbe d’indifférence, c’est-à-dire le point B.









	effet de revenu
	L’effet qu’un revenu additionnel aurait s’il n’y avait pas de changement dans le prix ou le coût d’opportunité.
	effet de substitution
	L’effet dû uniquement aux changements dans le prix ou le coût d’opportunité, pour un nouveau niveau d’utilité donné.



Omar se déplace moins en avion. Il y a deux raisons pour cette évolution :


  	L’effet de revenu : les choix d’Omar sont maintenant plus limités qu’avant, car le prix d’un bien qu’il consomme a augmenté. Son revenu réel a baissé.

  	L’effet de substitution : la taxe a augmenté le prix relatif des vols en avion, ce qui amène Omar à les remplacer par d’autres choses lui permettant d’avoir une vie agréable, en consommant d’autres biens (non illustrés sur la figure), ou en travaillant moins, ou les deux.




  Exercice 20.9 Améliorations technologiques

  
    	Redessinez la Figure 20.18 pour représenter une amélioration technologique dans la production des biens de consommation, au lieu d’une amélioration de la technologie de dépollution.

    	Sur la base de votre graphique, expliquez ce qu’il advient de la frontière des possibles et du choix optimal de qualité environnementale et de consommation, en supposant que rien d’autre ne change.

  




  Exercice 20.10 Élasticité-prix de la demande

  Une étude de l’usage des automobiles et du prix de l’essence en Californie a permis d’estimer que l’élasticité-prix de la demande à court terme pour le nombre de miles parcourus par une voiture est de −0,22. Supposons maintenant que le prix de l’essence soit de 3 $ par gallon et qu’une taxe proposée augmente le prix à 4 $ par gallon.

  
    	Pour quelqu’un conduisant 20 miles par semaine, quelle est la baisse attendue en miles effectués en voiture si la taxe est instaurée ?

  

  La même étude a prouvé que les individus aux revenus plus élevés étaient plus sensibles aux fluctuations du prix du carburant que les individus avec des revenus plus faibles.

  
    	À votre avis, quelles en sont les raisons ?

    	Dessinez deux courbes de demande reflétant la différence de sensibilité au prix parmi différents groupes de revenus : l’une pour les personnes à haut revenu et l’autre pour les personnes à faible revenu. Montrez pourquoi la taxe pèsera davantage sur les faibles revenus.

  




  Question 20.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Sur la Figure 20.20, les points A et B sont deux technologies qu’une entreprise peut utiliser pour sa production. Plus précisément, la technologie A utilise 4 tonnes de charbon et 2 m2 de panneaux solaires pour produire 100 mètres de textile, tandis que la technologie B utilise 1 tonne de charbon et 6 m2 de panneaux solaires pour le même résultat.

  Initialement, le prix d’1 tonne de charbon est égal à la moitié du prix de l’utilisation de 1 m2 de panneaux solaires. Supposez que dans son dernier projet de loi de finances, le gouvernement ait proposé une taxe sur l’utilisation du charbon telle que le rapport des prix augmente de 1/2 à 2. D’après cette information, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Aux prix initiaux, la droite d’isocoût de l’entreprise est donnée par FG.

    	Aux prix initiaux, l’entreprise choisit la technologie B parce qu’elle est sur une droite d’isocoût plus haute que A.

    	Après la mise en place de la taxe, la pente de la droite d’isocoût de l’entreprise se raidit, de −1/2 à −2.

    	Après la mise en place de la taxe, l’entreprise choisit la technologie A parce qu’elle est sur une droite d’isocoût plus basse que B.

  

  
    	Faux. La droite d’isocoût de l’entreprise aux prix initiaux est donnée par JH.

    	Faux. L’entreprise choisit la technologie A parce qu’elle est sur une droite d’isocoût plus basse, ce qui indique des coûts plus faibles par unité produite.

    	Vrai. Ceci est représenté sur le graphique par le passage de JH à GF.

    	Faux. L’entreprise choisit la technologie B parce qu’elle est sur une droite d’isocoût plus basse, ce qui indique des coûts plus faibles par unité produite.

  




  Question 20.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le diagramme suivant représente le choix d’un consommateur de la distance qu’il parcoure en avion chaque année, en utilisant les courbes d’indifférence entre les heures de temps libre annuelles et les kilomètres effectués en avion. Le consommateur n’a pas les moyens de voyager en avion lorsqu’il choisit 6 960 heures de temps libre. Son salaire horaire après impôt est 50 $.

  


            [image: Le choix d’un consommateur de la distance qu’il parcoure en avion chaque année. ]






  Initialement, le coût d’1 km de transport aérien est 0,25 $. Imaginez que dans son dernier projet de loi de finances, le gouvernement ait proposé une taxe sur le carburant telle que le coût de 1 km de transport aérien double, pour atteindre 0,50 $. D’après ces informations, laquelle de ces affirmation est correcte ?

  
    	Le taux marginal de transformation entre les kilomètres en avion et le temps libre passe de 100 à 200 du fait de la taxe sur le carburant.

    	L’effet de substitution de la taxe implique que le consommateur substitue de la consommation d’autres biens au transport aérien en travaillant davantage.

    	L’effet de revenu de la taxe implique que le consommateur va sans ambiguïté consommer davantage de temps libre.

    	Si la taxe sur le carburant reflète le coût social des voyages en avion du consommateur, alors le niveau socialement optimal de voyages est de 15 000 km par an.

  

  
    	Faux. Le taux marginal de transformation chute de 200 à 100 du fait de la taxe.

    	Faux. L’effet de substitution implique que le consommateur substitue quelque chose au transport aérien. Nous avons supposé que la consommation des autres biens était fixe, ainsi le consommateur choisit plutôt de substituer du temps libre au transport aérien. Dans la pratique, le consommateur pourrait y substituer aussi bien du temps libre que la consommation d’autres biens.

    	Faux. L’effet revenu pourrait augmenter ou diminuer les heures de temps libres, en fonction des préférences du consommateur.

    	Vrai. Le diagramme indique que 15 000 km par an est le choix optimal au nouveau prix, qui internalise toutes les externalités liées au transport aérien.

  



20.8 Dynamiques environnementales

L’équilibre est un concept fondamental des sciences économiques. Il est essentiel à la manière dont nous prédisons le prix des biens en utilisant le modèle de l’offre et de la demande, ou le taux de chômage en utilisant le modèle du marché du travail. Mais, en pratique, nous avons besoin d’en savoir plus que le simple équilibre d’un modèle. Dans les Unités 16 et 18, par exemple, vous avez appris que le marché du travail peut prendre beaucoup de temps à se déplacer d’un équilibre à un autre, de sorte que ce qui se passe en chemin est important.

Et comme les exemples de l’effondrement des pêcheries des Grands Bancs ou les menaces sur la forêt tropicale en Amazonie décrits au début de l’unité l’ont montré, il peut y avoir plus d’un équilibre. Un environnement sain et soutenable pourrait être un équilibre – pensez à la pêche au cabillaud des Grands Bancs avant 1950. Un autre équilibre pourrait être la même zone géographique, dépourvue de cabillauds, un exemple d’effondrement environnemental. Parfois, nous désignons le processus débouchant sur le second équilibre comme un cercle vicieux et la soutenabilité environnementale comme un cercle vertueux.


	processus de déséquilibre
	Une variable économique pourrait se trouver modifiée soit parce que les choses qui déterminent la valeur d’équilibre de cette variable ont changé (ajustement de l’équilibre) ou parce que le système n’est pas à l’équilibre, de sorte qu’il existe des forces de changement qui sont internes au modèle en question (processus de déséquilibre). Le processus de déséquilibre s’applique quand l’économie se déplace vers un équilibre stable (qui lui-même ne se déplace pas) ou s’éloigne d’un point de bascule (un équilibre instable).



Le passage de l’un à l’autre de ces équilibres – appelé un processus de déséquilibre – peut être rapide, parce qu’il est accéléré par des effets de rétroaction positive, que vous avez étudiés dans l’Unité 17 pour le cas du marché immobilier. Comme dans le cas d’une bulle des prix immobiliers, la diminution des stocks de poissons des Grands Bancs est devenue auto-entretenue.

Ici, nous étudions ces processus de déséquilibre. Nous expliquons pourquoi, lorsqu’ils sont présents et qu’il nous manque des informations importantes à propos du type d’actions humaines qui pourraient causer un effondrement, nous avons besoin d’une approche différente de la décision publique, une approche qui souligne le besoin d’éviter un effondrement environnemental cataclysmique.

Dynamiques de la biosphère

Bien avant que les activités économiques humaines et les autres aient commencé à avoir des effets substantiels, l’environnement naturel changeait déjà continuellement du fait des processus physiques et chimiques qui constituent la biosphère.

Durant des dizaines de milliers d’années, une ère glaciaire était suivie par une période de réchauffement au cours de laquelle les glaciers fondaient et la couverture de glace se concentrait sur les pôles, elle-même suivie par une nouvelle période de refroidissement marquée par l’avancée des calottes de glace vers ce qui était des zones à climat tempéré. Sur une échelle temporelle plus courte, des nuages de poussière déversés par des éruptions volcanique massives ont masqué le Soleil, comme lors du « Petit Âge Glaciaire » il y a un demi-millénaire (vous pouvez observer la chute des températures moyennes autour du 15e siècle sur la Figure 1.6b).

Aujourd’hui, le climat est fortement influencé par l’activité économique humaine, mais c’est un processus avec ses propres dynamiques de changement. Un défi des politiques environnementales est que certains processus naturels mettent eux-mêmes en marche des effets de rétroaction, transformant ainsi de petits changements initiaux en de bien plus grands effets, aboutissant à une détérioration plus rapide et importante qu’attendue.


	point de bascule
	Un équilibre instable à la frontière entre deux régions caractérisées par des mouvements différents d’une variable. Si la variable prend une valeur d’un côté, elle bouge dans une direction ; de l’autre côté, elle bouge dans l’autre direction. Voir également : bulle des prix des actifs.
	politique prudentielle
	Une politique qui accorde beaucoup d’importance à la réduction de la probabilité d’un résultat désastreux, même si elle est coûteuse en termes de renonciation à d’autres objectifs. Une telle approche est souvent prônée quand il existe une grande incertitude sur les conditions dans lesquelles un résultat désastreux pourrait arriver.



Comme les pêches des Grands Bancs et la forêt tropicale amazonienne, de nombreux systèmes d’eau douce, comme les lacs et les fleuves, sont sujets à des cercles vicieux similaires de détérioration et d’effondrement.

Là où les rétroactions positives sont importantes, il peut exister un certain niveau de détérioration environnementale, dénommé point de bascule, qui, s’il est dépassé, met en marche un processus de destruction d’une ressource naturelle, radical et difficile à renverser. Lorsque c’est le cas, la politique environnementale doit aller plus loin que le simple équilibrage des coûts et bénéfices de la réduction des dommages environnementaux. À la place, les décideurs publics doivent élaborer des mesures qui garantissent qu’un point de bascule, notamment s’il est incertain, pour une ressource critique, ne sera pas dépassé. Dans ce contexte, une politique prudentielle chercherait à éviter le risque que la situation donnée soit elle-même radicalement et irréversiblement dégradée.

Équilibres environnementaux

Pour comprendre l’idée des limites de la planète et de l’effondrement environnemental, nous utiliserons l’exemple de la banquise arctique. C’est un exemple d’un système environnemental qui a peut être déjà dépassé un point de bascule à cause du changement climatique mondial. La Figure 20.22 montre que durant les 50 dernières années, l’étendue de la banquise à la fin de l’été a diminué à une vitesse croissante. L’image insérée dans la figure représente le changement des dernières décennies.
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Figure 20.22 
Étendue de la banquise arctique (1935–2014).
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D’abord, considérez le cercle vicieux. La surface de la mer libre (sans glace) est plus sombre que la glace et une mer plus libre rend ainsi la surface de la Terre moins réfléchissante des radiations. Elle absorbe donc plus de radiations et se réchauffe. Les températures à la surface plus élevées qui en résultent, en hiver et au printemps, vont à leur tour diminuer la quantité de glace en été. Le cercle vertueux est son opposé : quand il y a davantage de glace l’été, les radiations sont réfléchies plus qu’absorbées et les températures restent basses, conservant la glace qui réfléchit les radiations, préservant la glace, et ainsi de suite.

« Une banquise d’été étendue » et « Pas de banquise d’été » sont les équilibres stables de l’écologie de l’océan Arctique. Chacun de ces états est renforcé par la boucle de rétroaction positive représentée dans la Figure 20.23. Vous souhaiterez peut-être comparer ce processus de rétroaction positive à celui qui cause les bulles et crises immobilières mentionné dans l’Unité 17.
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Figure 20.23 
Courbe de dynamique environnementale et point de bascule environnemental.







	point de bascule (environnemental)
	Un état de l’environnement au-delà duquel un processus (généralement un processus de dégradation) devient auto-entretenu, à cause des effets de rétroaction positive. D’un côté du seuil critique, les processus de dégradation environnementale se limitent d’eux-mêmes. De l’autre côté, les effets de rétroaction positive mènent à une dégradation environnementale accélérée et auto-entretenue. Voir également : rétroaction positive (effet de).




  Point de bascule environne­mental

  
    	D’un côté d’un point de bascule environne­mental, les processus de dégradation environnementale se limitent par eux-même.

    	De l’autre côté, les rétroactions positives auto-alimentent, font flamber la dégradation environnementale.

  



Que se passe-t-il « entre » ces deux équilibres stables ? Nous analysons cela en utilisant le modèle introduit dans l’Unité 17 pour le marché immobilier. Vous remarquerez les similitudes entre la Figure 20.23 et la Figure 17.18 de la bulle et de la crise du marché immobilier. Mais à présent, à la place des prix d’une maison cette année et l’année prochaine sur les axes, c’est l’étendue de la banquise aujourd’hui (notée Et pour désigner l’environnement de cette année) qui est représentée sur l’axe des abscisses. L’axe des ordonnées représente l’étendue de la banquise l’année prochaine. Cette figure montre comment l’étendue de la banquise aujourd’hui correspond à l’étendue de la banquise demain.

La droite à 45 degrés représente un environnement immuable, puisque le long de cette droite, n’importe quelle valeur de la banquise cette année sur l’axe des abscisses correspond à la même à la prochaine période (sur l’axe des ordonnées). La courbe en forme de S est la « courbe de dynamique environnementale », ou CDE. Comme dans l’Unité 17, les points où la CDE croise la droite à 45 degrés sont des équilibres. Cela tient au fait que la taille de la banquise cette année est la même que l’année prochaine (rappelez-vous qu’un équilibre est quelque chose de stationnaire, autrement dit, immuable d’une année sur l’autre). Deux de ces équilibres sont stables : chaque équilibre est stabilisé par des effets de rétroaction auto-entretenus, qui sont présentés dans la partie supérieure de la figure. Vous pouvez vous référer aux Figures 11.18 et 11.19 pour les processus d’ajustement dans le voisinage d’un équilibre stable ou instable. Le point A est l’équilibre instable ou point de bascule. Le moindre changement de la banquise au niveau de l’équilibre instable amène vers les points B ou C.

À chaque point entre ces deux équilibres stables en B et C, d’année en année, l’étendue de la banquise va soit augmenter vers l’équilibre vertueux en B ou disparaître vers l’équilibre sans glace en C. Par exemple, en commençant avec une étendue de glace de E0, la CDE montre le niveau (plus élevé) l’année prochaine et la flèche représente l’ajustement vers l’équilibre au point B.

Cela se passe de la façon suivante : avec un niveau initial de E0 avec un climat froid et de la glace en été sur l’Arctique, la banquise l’année prochaine sera plus importante que cette année comme indiqué, puisque la CDE est au-dessus de la droite à 45 degrés. Lorsqu’il y a beaucoup de glace, les rétroactions vers le maintien de la calotte glaciaire sont fortes, et nous avons tendance à rester là, même si des fluctuations de température (dues aux saisons ou aux variations décennales des courants océaniques) provoquent un réchauffement temporaire et une réduction temporaire de la couverture glaciaire. L’étendue de la glace est telle que le système « rebondit » vers l’équilibre élevé.

Limites de la planète

Comme nous l’avons vu, les deux équilibres stables sont séparés par un équilibre instable en A. Ainsi, une réduction de la banquise sous le point de bascule sera amplifiée, plutôt qu’atténuée. Au niveau de ce point, la rétroaction devient plus forte dans la direction d’une réduction de la calotte glaciaire et amène le système vers un été arctique sans glace. La capacité du système à récupérer aurait donc été poussée au-delà de ses limites.

Quel est le rôle du changement climatique dans tout cela ? Nous allons voir que pour cette analyse, nous devons expliquer pourquoi la courbe de dynamique environnementale, en forme de S, peut se déplacer vers le bas. Si elle se déplace, le système ne stabilisera pas autour de l’équilibre avec des étés riches en glace au point B.

Le réchauffement climatique a deux effets, dont l’un est graduel et l’autre cataclysmique. En partant de l’équilibre supérieur, le réchauffement climatique rapproche le système du point de bascule, ce qui se représente par un déplacement vers le bas de la courbe en S. Mais il peut aussi modifier le système à tel point que l’équilibre avec large couverture de glace en été disparaisse.

Pour comprendre ces effets, regardez la Figure 20.24. Un climat plus chaud implique que, pour n’importe quelle étendue de la banquise cette année, l’étendue l’année prochaine sera moindre. Ce n’est pas un déplacement le long de la CDE, mais plutôt un glissement vers le bas de toute la courbe. Ainsi, moins de glace se forme en hiver et l’ensemble du système est plus vulnérable à l’augmentation de température et à l’aire de mer libre en été.





            [image: Changement climatique et perte irréversible de la banquise arctique en été. ]



Figure 20.24 
Changement climatique et perte irréversible de la banquise arctique en été.









            [image: L’équilibre haut initial est stable : L’environnement commence initialement à l’équilibre, au point B. ]



L’équilibre haut initial est stable



L’environnement commence initialement à l’équilibre, au point B.









            [image: Le réchauffement abaisse la courbe CDE : Un climat plus chaud implique que, pour n’importe quelle étendue de banquise cette année, l’étendue l’année prochaine sera moindre. Toute la courbe glisse vers le bas. ]



Le réchauffement abaisse la courbe CDE



Un climat plus chaud implique que pour n’importe quelle étendue de banquise cette année, l’étendue l’année prochaine sera moindre. Toute la courbe glisse vers le bas.









            [image: Le système bascule vers des étés sans glace : Au-delà d’un certain niveau de réchauffement l’hiver, la CDE glisse tellement vers le bas qu’il n’y a plus d’équilibre vertueux stable. Le dernier point de bascule, Z, disparaît et le système est bloqué dans l’état stationnaire sans glace en K. ]



Le système bascule vers des étés sans glace



Au-delà d’un certain niveau de réchauffement l’hiver, la CDE glisse tellement vers le bas qu’il n’y a plus d’équilibre vertueux stable. Le dernier point de bascule, Z, disparaît et le système est bloqué dans l’état stationnaire sans glace en K.








Dans la Figure 20.24, le glissement vers le bas de la CDE a déplacé l’équilibre haut vers le bas, tel qu’il y aura de moins en moins de banquise chaque année. Remarquez également que le climat plus chaud a également déplacé le point de bascule au-dessus de Z, depuis sa position initiale en A, ce qui élargit la « zone de danger » de l’effondrement environnemental.

Est-ce ce qui s’est passé au cours du siècle précédent ? Dans la Figure 20.22, il apparaît que jusqu’à la fin des années 1960, la banquise arctique s’approchait d’un équilibre haut (comme B). Ensuite, l’étendue de la banquise a décliné, d’abord progressivement comme le représente le déplacement de B vers Z sur la Figure 20.24. Mais la Figure 20.22 montre qu’à partir du milieu des années 1980, la diminution de la banquise fut bien plus rapide, comme ce qui se passerait si le dernier point de bascule avait été atteint et que le système était en chute libre vers un été sans aucune glace (point K).

En combinant le modèle et les preuves disponibles, le passage d’un équilibre avec un Arctique doté d’une grande couverture glaciaire en été à un équilibre avec un Arctique sans glace l’été est en cours. Les scientifiques ne savent pas exactement dans quelle mesure cette perte de la glace arctique l’été serait réversible, même si nous inversions le réchauffement climatique. Nous avons peut-être franchi un point de non-retour. L’absence de la banquise arctique, si c’est ce que l’avenir nous réserve, s’ajoutera à la liste des forces déjà si puissantes qui contribuent au réchauffement du climat.

La banquise pourrait réapparaître, un jour, dans un nouvel âge glaciaire avec un climat sensiblement plus froid. Selon la tendance du changement climatique au cours des 800 000 dernières années, cela pourrait se produire dans 50 000 ans.

Politiques prudentielles en réponse aux points de bascule

Le but des politiques visant à freiner le réchauffement climatique serait de maintenir la CDE au sein de l’ensemble des équilibres environnementaux possibles, représentés par les pointillés verts entre B et Z. En présence de points de bascule, les politiques prudentielles devraient réduire le risque qu’un point de bascule soit franchi.

Il existe un tel besoin de prudence non seulement parce qu’il existe un point de bascule, mais aussi du fait de l’incertitude qui règne sur la distance qui nous sépare du dernier point de bascule. Une politique prudente implique de chercher à éviter des risques catastrophiques mêmes si leur probabilité est extrêmement faible. Plus nous sommes proches d’un point de bascule, plus il est probable que nous le franchissions sans le savoir, et que nous ne puissions plus inverser la dégradation de l’environnement et éviter un résultat catastrophique.


	perte de biodiversité (taux de)
	Proportion d’espèces qui disparaissent chaque année.



Les limites de la planète sont définies pour des variables environnementales critiques (telles que la température ou la perte de biodiversité), et donnent le niveau de ces variables dont les scientifiques pensent qu’ils nous maintiendront suffisamment éloignés de points de bascule problématiques afin de rester dans un « espace opérationnel sûr ». Respecter les limites de la planète est une politique prudentielle.

La valeur accordée à la prudence importe quand il s’agit de déterminer les politiques qui seraient les plus appropriées. Pour voir cela, supposez qu’il n’y ait pas d’incertitude sur :


  	L’état de l’environnement : par exemple, à quelle distance l’environnement était-il d’un point de bascule ?

  	L’effet des incitations fiscales : quel sera l’effet sur les émissions de carbone ?



Avec ce niveau de certitude, une taxe sur les émissions de carbone ou un marché des permis d’émission pourraient amener au même résultat. Le système de plafonnement et d’échange via les droits à polluer imposerait le niveau de dépollution désiré et la taxe sur le carbone créerait le bon prix pour les émissions de carbone, amenant également au niveau de dépollution désiré. Dans les deux cas, le décideur public doit choisir le niveau de dépollution avant de choisir la politique la plus adaptée.

Cependant, l’état de l’environnement et l’efficacité des taxes ou subventions sont tous les deux bien souvent très incertains. Le cas échéant, le système de plafonnement et d’échange est plus conservateur, puisqu’il garantit un niveau donné d’émissions (le plafonnement) qui peut être établi suffisamment loin des seuils possibles.


  Exercice 20.11 Représenter les changements de régime

  La base de données Regime Shifts répertorie différents types de transitions entre régimes (un autre nom pour les points de bascule) pour lesquels nous avons des informations dans les systèmes écologiques dominés par les hommes. Choisissez-en un dans la base de données et décrivez la situation avec vos propres mots, dont les types d’équilibre et leurs caractéristiques, ainsi que la manière dont le système passe d’un équilibre à un autre. Dessinez un diagramme similaire à la Figure 20.23 pour le représenter et expliquer comment des boucles de rétroactions entrent en jeu.




  Exercice 20.12 Processus auto-entretenus

  Les processus auto-entretenus tels que ceux décrits précédemment ne se produisent pas que dans la nature. Dans l’Unité 17, par exemple, nous avons discuté comment les augmentations des prix immobiliers peuvent renforcer une bulle et devenir auto-entretenues, conduisant finalement à une bulle des prix immobiliers.

  Expliquez de quelles manières les processus cumulatifs et auto-entretenus décrits par les scientifiques de l’environnement sont similaires (ou différents) des processus qui ont lieu dans une bulle du marché immobilier ou du marché des actions.



20.9 Pourquoi est-il si compliqué de résoudre le problème du changement climatique ?

Si les scientifiques s’accordent sur la réalité du changement climatique et sur la contribution de nos activités économiques à celui-ci, notre compréhension scientifique des phénomènes en question et des coûts pour les maîtriser demeure insuffisante.

De plus, comme nous l’avons vu dans les Sections 20.3 et 20.4, des conflits d’intérêt sur l’étendue et les méthodes de dépollution rendent difficile pour les États l’adoption de stratégies acceptées par tous afin de limiter la dégradation environnementale. Ces conflits prennent souvent la forme de désaccords sur les enseignements de la climatologie. Aux États-Unis, en 2015, 64 % des partisans du Parti démocrate pensaient que le changement climatique était réel et résultait des activités humaines, contre seulement 23 % des partisans du Parti républicain.

Par ailleurs, les propriétaires et les employés d’entreprises produisant ou utilisant des énergies fossiles anticipent des pertes de revenus à cause des politiques de réduction des émissions, et dépensent des sommes conséquentes afin d’influencer l’opinion publique sur les questions environnementales. Vous pouvez consulter des éléments sur l’impact de ces actions dans un article du New York Times sur le saturnisme et examiner une liste des dépenses de lobbying de l’industrie chimique en 2015 sur OpenSecrets.org.

Le manque d’information suffisante et les conflits d’intérêt constituent des obstacles à la mise en œuvre de bonnes politiques publiques dans de nombreux autres secteurs, mais résoudre le problème du changement climatique entraîne deux défis inhabituels : le problème ne peut pas être résolu par les seuls États agissant de manière indépendante, et nos choix aujourd’hui ont également des conséquences pour les générations futures.

Coopération internationale


	tragédie des biens communs
	Un dilemme social dans lequel les individus mus par leurs seuls intérêts épuisent une ressource commune, réduisant ainsi les gains de tous. Voir également : dilemme social.



En utilisant les outils de la théorie des jeux de l’Unité 4, nous avons vu que la méthode pour éviter la tragédie des biens communs, qui affecte l’offre de biens publics, dépend des règles du jeu (les institutions). Lorsque des interactions répétées ont lieu entre les joueurs et qu’il existe des opportunités de punir ceux qui ne contribuent pas au bien public, le résultat socialement optimal peut être maintenu. L’existence de systèmes durables de gestion de l’eau ou des zones de pêche sur plusieurs continents montre que la tragédie des communs est évitable.


	équilibre en stratégies dominantes
	Un résultat d’un jeu dans lequel chaque joueur joue sa stratégie dominante.



Dans le cas du changement climatique, la théorie des jeux nous aide à comprendre ce qui nous sépare d’une solution. Souvenez-vous de la manière dont nous avons modélisé le jeu du changement climatique comme un dilemme du prisonnier dans lequel deux pays (les États-Unis et la Chine) peuvent soit restreindre leurs émissions de carbone, soit continuer à polluer comme à leur habitude (voir Figure 4.17). Leurs intérêts purement égoïstes mènent à un équilibre en stratégies dominantes dans lequel les pays ne changent rien à leur comportement.

Pour comprendre comment un accord international pourrait être négocié pour éviter le résultat du statu quo, nous avons introduit les concepts d’aversion aux inégalités et de réciprocité. Si les citoyens américains et chinois se soucient du bien-être des citoyens dans l’autre pays ou voient leur propre bien-être réduit lorsque les inégalités augmentent, et s’ils sont disposés à mettre en place des mesures coûteuses tant que ces mesures sont également mises en place dans l’autre pays, alors un équilibre avec réduction des émissions de carbone des deux pays est possible.

Notre modèle hypothétique des négociations sur le changement climatique entre la Chine et les États-Unis a donné lieu à deux équilibres de Nash si les citoyens manifestent à la fois une aversion aux inégalités et un goût pour la réciprocité. Ce cas de figure n’est pas totalement irréaliste : après d’intenses négociations suite à l’échec de discussions et un accord non contraignant à Copenhague en 2009, tous les pays se sont engagés à réduire leurs émissions à la Conférence des Nations Unies sur le changement climatique à Paris en décembre 2015, avec pour but de stabiliser les températures dans le monde à 2 °C au-dessus des niveaux préindustriels. Presque tous les pays ont également soumis leurs plans nationaux pour diminuer leurs émissions, mais à ce jour, ces plans restent insuffisants pour atteindre l’objectif de stabilisation des températures.

Des générations non représentées

Notre activité économique aujourd’hui conditionnera les changements climatiques dans un avenir lointain, donc nous sommes en fait en train de générer des conséquences qui seront subies par d’autres. C’est une forme extrême des externalités que nous avons étudiées tout au long de ce cours. Extrême non seulement dans ses conséquences potentielles, mais aussi par le fait que ce sont les générations futures qui auront à subir ces conséquences.

Dans de nombreux pays, des politiques publiques ont été adoptées afin de faire face à d’autres sources d’externalités environnementales, comme la pollution locale, sous la pression des électeurs qui subissent les coûts de ces effets. Si vous avancez à la Figure 20.25b, vous remarquerez que de nombreux points (bien au-dessus de la droite) sur l’Indice de Performance Environnementale sont, et depuis bien longtemps, des démocraties. Ce n’est pas le cas de la plupart des pays présentant de mauvais résultats sur ce même indice.

Mais les générations qui devront subir les conséquences de nos décisions ne sont pas représentées dans le processus actuel de décision. Le bien-être de ces générations non représentées à la table des négociations pour l’environnement ne sera pris en compte, que parce que la plupart des gens se soucient d’autrui et souhaitent se comporter de manière éthique envers autrui, comme nous l’avons vu dans l’Unité 4.

Ces préférences sociales sous-tendent les débats entre les économistes sur la valeur que nous devrions accorder aux coûts et bénéfices futurs des décisions pour le climat que nous prenons aujourd’hui.

Lorsque nous évaluons des politiques environnementales alternatives, nous mesurons la valeur donnée au bien-être des générations futures par un taux d’intérêt, qui correspond littéralement au taux auquel nous actualisons les coûts et bénéfices des générations futures. Il existe toutefois des débats sur la manière dont l’actualisation devrait être faite.


  Quand les économistes ne sont pas d’accord Dilemme de l’actualisation : comment prendre en compte les coûts et bénéfices futurs ?

  
	actualisation des coûts et bénéfices des générations futures
	Une mesure de la valeur que nous accordons aujourd’hui aux conséquences de nos actions pour les individus qui vivront dans le futur. Notez bien que cela ne constitue pas une mesure de l’impatience d’un individu sur ses propres bénéfices et coûts futurs.
	taux d’actualisation
	Une mesure de l’impatience d’une personne : la valeur qu’une personne attribue à une unité additionnelle de consommation dans le présent par rapport à une unité additionnelle de consommation dans le futur. C’est la pente d’une courbe d’indifférence d’une personne pour la consommation présente et future, moins 1. Connu également sous le terme : taux d’actualisation subjectif.



  En matière de politiques publiques, les économistes cherchent à comparer les coûts et bénéfices d’approches alternatives. Cet exercice pose des défis d’autant plus grands pour la question du changement climatique. Cela s’explique par le fait que les coûts seront supportés par les générations présentes, mais que les bénéfices d’une politique de dépollution réussie seront perçus par les générations futures, dont une bonne partie ne sont pas encore nées.

  Mettez-vous à la place d’un décideur public impartial comme nous l’avons étudié précédemment et demandez-vous : y a-t-il une raison, lorsque je fais la synthèse des coûts et bénéfices d’une politique de dépollution, pour que je donne une valeur moindre aux bénéfices espérés pour les générations futures, par rapport aux bénéfices et coûts pour les gens aujourd’hui. Deux raisons possibles viennent à l’esprit :

  
    	Le progrès technologique : les individus dans le futur pourraient avoir des besoins plus importants ou au contraire moins importants que les nôtres aujourd’hui. Par exemple, en raison d’améliorations continues de la technologie, ils pourraient être plus riches (que ce soit en termes de biens ou de temps libre) que nous le sommes aujourd’hui, de sorte qu’il semble équitable de ne pas valoriser les bénéfices qu’ils recevront grâce à nos mesures autant que les coûts que nous aurons à supporter pour l’introduction de ces mesures.

    	L’extinction de l’espèce humaine : il existe une petite probabilité que ces générations futures ne voient jamais le jour si l’humanité s’éteint.

  

  
	impatience pure
	C’est une caractéristique d’une personne qui attribue plus de valeur a une unité additionnelle de consommation maintenant que dans le futur alors même que les montants de consommation maintenant et plus tard sont identiques. L’impatience pure se produit lorsqu’une personne est impatiente de consommer plus dans le présent parce qu’elle attribue moins de valeur à la consommation dans le futur pour des raisons de myopie, faible volonté ou autres.



  Ce sont de bonnes raisons pour lesquelles nous devrions actualiser les bénéfices perçus par les générations futures. Vous remarquerez d’ailleurs qu’aucune de ces raisons n’a trait à l’impatience pure.

  C’est l’approche qui a été adoptée en 2006 dans le rapport intitulé Stern Review on the Economics of Climate Change (lisez le résumé sur le site Internet de UK National Archives). Nicholas Stern, un économiste, a choisi un taux d’actualisation permettant de prendre en compte la probabilité que les individus soient plus riches dans le futur : en se fondant sur une estimation d’augmentation de la productivité future, Stern a actualisé les bénéfices des générations futures de 1,3 % par an. À cela, il a ajouté un taux d’actualisation de 0,1 % par an qui tient compte de la probabilité d’extinction de l’espèce humaine. Sur la base de cette estimation, Stern plaida en faveur de mesures qui nécessiteraient des investissements massifs dans les technologies de dépollution aujourd’hui afin de protéger l’environnement du futur.

  Plusieurs économistes, parmi lesquels William Nordhaus, ont critiqué le Rapport Stern pour son faible taux d’actualisation. Selon Nordhaus, le choix de taux d’actualisation réalisé par Stern « amplifie les impacts dans un horizon lointain ». Il conclut ainsi qu’avec un taux d’actualisation plus élevé, « les résultats spectaculaires du rapport disparaissent ».6

  Nordhaus plaida pour l’utilisation d’un taux d’actualisation de 4,3 %, ce qui aboutit à des conclusions extrêmement différentes. Un tel taux d’actualisation signifie qu’un bénéfice de 100 $ dans 100 ans vaut 1,48 $ aujourd’hui, tandis qu’avec le taux d’actualisation de 1,4 % de Stern, ce même bénéfice vaudrait 24,90 $ aujourd’hui. Cela signifie qu’un décideur public utilisant le taux d’actualisation de Nordhaus approuverait un projet qui ferait économiser 100 $ en termes de dommages environnementaux pour les générations futures s’il coûtait moins de 1,48 $ aujourd’hui. Un décideur public utilisant le taux d’actualisation de Stern approuverait le même projet s’il coûtait moins de 24,90 $.

  Ainsi, les recommandations de Nordhaus en matière de dépollution pour limiter le réchauffement climatique sont bien plus modestes et moins coûteuses que celles proposées par Stern. En comparant l’utilisation d’un système de plafonnement et d’échange avec une taxe sur le carbone dans la Section 20.5, nous avons mentionné un prix de 40 $ par tonne comme étant dans la fourchette basse des estimations des coûts externes des émissions de carbone. Cela est proche du prix du carbone de 35 $ par tonne en 2015 proposé par Nordhaus afin de décourager l’utilisation de combustibles fossiles. Stern recommande un prix de 360 $.

  Pourquoi les résultats de ces deux économistes sont-ils si différents ? Ils s’accordent sur le besoin de prendre en compte la probabilité que les générations futures soient plus riches. Mais Nordhaus ajoute une raison supplémentaire pour actualiser les bénéfices futurs : l’impatience.

  En raisonnant comme nous l’avions fait dans l’Unité 10 pour les consommations présente et future de Julia et Marco, Nordhaus a utilisé des estimations fondées sur les taux d’intérêt des marchés comme mesure de la valeur que les gens donnent aujourd’hui à la consommation future versus leur consommation présente. En utilisant cette méthode, il parvient à un taux d’actualisation de 3 % qui mesure la manière dont les gens actualisent leurs coûts et bénéfices futurs. Nordhaus inclut cela dans son taux d’actualisation et c’est pour cette raison que le taux d’actualisation de Nordhaus (4,3 %) est beaucoup plus élevé que celui de Stern (1,4 %).

  Les critiques adressées à Nordhaus ont notamment porté sur le fait que, dans son évaluation des droits que les générations futures pourraient avoir s’agissant de notre agenda environnemental, une donnée psychologique comme notre propre impatience n’est pas une raison d’actualiser les besoins et aspirations des générations futures.

  L’approche de Stern considère toutes les générations comme ayant la même valeur dans notre préoccupation pour leur bien-être. Nordhaus, au contraire, privilégie la génération actuelle et considère que les générations futures méritent moins notre inquiétude que la génération actuelle, un peu de la même façon que, par impatience, nous accordons une plus grande valeur à notre consommation présente qu’à notre propre consommation future.

  Ce débat est-il clos ? La question de l’actualisation suppose, pour être résolue, de se prononcer sur des points de vue concurrents d’individus différents à différents moments dans le temps. Ceci fait entrer dans le débat des questions éthiques sur lesquelles les économistes continueront à s’opposer.7




  Exercice 20.13 Simuler différents taux d’actualisation

  Téléchargez le tableur contenant la simulation d’un taux d’actualisation simple depuis notre site Internet CORE. Le simulateur vous permet de calculer la valeur actualisée d’1 $ reçu dans 1, 10, 50 ou 100 ans, pour quatre taux d’actualisation.

  Dans le tableur, les trois premiers taux d’actualisation sont fixes : zéro, le taux de Stern et celui de Nordhaus.

  
    	Expliquez l’effet de ces différents taux d’actualisation sur la valeur actuelle de 1 $ reçu dans le futur.

  

  Le quatrième taux est votre choix : utilisez le curseur du tableau pour choisir un taux d’actualisation que vous estimez approprié pour l’évaluation des bénéfices et coûts de la politique sur le changement climatique dans un horizon lointain.

  
    	Justifiez votre choix. Êtes-vous plus proche de la proposition Nordhaus ou de celle de Stern ? Ou bien est-ce plus élevé ou plus bas que ces deux propositions ?

    	Essayez de trouver le taux d’actualisation que votre pays (ou le pays de votre choix) utilise pour évaluer les projets d’investissement public. Pensez-vous que ce taux est approprié ?

  




  Question 20.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le tableau suivant montre les valeurs actuelles d’un paiement de 1 $ dans le futur, qui est actualisé à différents taux. Par exemple, 1 $ payé dans 10 ans vaut 0,82 $ aujourd’hui, quand l’actualisation s’opère à un taux annuel de 2 %.

  



  
    	Taux d'actualisation (%)
    	Années dans le futur
  

  
    	
    	0
    	1
    	10
    	50
    	100
  

  
    	0,0 %
    	1,00 $
    	1,00 $
    	1,00 $
    	1,00 $
    	1,00 $
  

  
    	1,0 %
    	1,00 $
    	0,99 $
    	0,90 $
    	0,61 $
    	0,37 $
  

  
    	2,0 %
    	1,00 $
    	0,98 $
    	0,82 $
    	0,37 $
    	0,14 $
  

  
    	5,0 %
    	1,00 $
    	0,95 $
    	0,61 $
    	0,09 $
    	0,01 $
  









  D’après ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	La divergence de l’effet de l’actualisation entre deux taux d’actualisation est plus importante lorsque le laps de temps avant le paiement est plus long.

    	Doubler le laps de temps avant le paiement divise par deux la valeur actualisée.

    	Doubler le taux d’actualisation divise par deux la valeur actualisée.

    	Un taux d’actualisation de 0 % signifie que tous les paiements ont la même valeur aujourd’hui et en tout point du futur.

  

  
    	Vrai. Pour l’ensemble des taux d’actualisation présentés, la valeur actualisée est assez similaire quand le paiement est fait dans un invervalle de 1 an – par exemple, l’écart entre les valeurs actuelles avec une actualisation de 1 % et 5 % est seulement de 0,04 $. Quand le paiement a lieu dans 50 ans, au contraire, l’écart entre les deux taux d’actualisation aura augmenté à 0,24 $.

    	Faux. Par exemple, à un taux d’actualisation de 5 %, la valeur actuelle d’un paiement de 1 $ dans 5 ans est de 1 $ × (0.95)⁵ = 0,77 $. La valeur actualisée d’un paiement de 1 $ dans 10 ans est de 1 × (0.95)10 = 0,60 $.

    	Faux. Par exemple, à un taux d’actualisation de 1 %, la valeur actualisée d’un paiement de 1 $ dans 10 ans est de 1 $ × (0.99)10 = 0,90 $. À un taux d’actualisation de 2 %, la valeur actualisée est de 1 $ × (0.98)10 = 0,82 $.

    	Vrai. Un taux d’actualisation de 0 % implique que vous n’actualisez pas du tout le futur, et ainsi les valeurs actualisées ne diminuent pas lorsque l’intervalle de temps avant le paiement augmente.

  



20.10 Importance des choix politiques

Différences entre pays

Les politiques environnementales font une différence. Nous voyons que les pays diffèrent très fortement dans la façon dont ils sont affectés par la dégradation de l’environnement et le succès de leurs efforts pour maîtriser la qualité environnementale. La Figure 20.25a montre les émissions de CO2 par habitant pour chaque pays en 2010 rapporté à leur revenu par tête. Les pays plus riches émettent plus de CO2 par habitant que les pays plus pauvres. Ce résultat n’est pas surprenant car le revenu par tête plus élevé provient d’une plus grande production de biens et de services par habitant qui, en retour, a une incidence sur la biosphère. La droite ascendante met en évidence cette relation entre les deux variables.
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Figure 20.25a 
Les émissions de dioxyde de carbone sont plus élevées dans les pays plus riches…






Banque Mondiale. 2015. ‘World Development Indicators.’ Note : trois petits pays à revenu élevé (Koweït, Luxembourg et Qatar) ne sont pas représentés.






Remarquez également que, parmi des pays présentant un niveau de revenu similaire, certains émettent beaucoup plus de CO2 que d’autres. Par exemple, comparez les niveaux élevés d’émissions aux États-Unis, au Canada et en Australie aux niveaux plus faibles en France, en Suède, en Allemagne, tous des pays ayant sensiblement le même niveau de revenu par tête. On peut aussi lire ce graphique horizontalement : la Norvège a le même niveau d’émissions que celui qui serait prédit (par la droite) pour un pays ayant un revenu par tête diminué de 20 000 $. La Russie pollue autant que ce qu’on attendrait d’un pays plus riche de 20 000 $.

Du point de vue des émissions directes, Singapour constitue l’exception, avec un bon résultat écologique. C’est une cité-État à haut revenu avec un réseau de transports publics efficace et une économie reposant sur le commerce plutôt que sur l’industrie, ce qui se traduit par des niveaux limités de pollution. En sus du système de transports, l’État a adopté plusieurs mesures environnementales qui ont fait leurs preuves. Par exemple, pour utiliser une voiture à Singapour, il faut d’abord acheter aux enchères un permis pour véhicule, et enfin s’acquitter d’une « taxe d’embouteillage » à chaque fois que vous vous aventurez dans la ville avec votre véhicule.




            [image: … mais la qualité de l’environnement local l’est également. ]



Figure 20.25b 
… mais la qualité de l’environnement local l’est également.






Indicateurs de développement ; EPI. 2014. ‘Environmental Protection Index 2014.’ Yale Center for Environmental Law & Policy (YCELP) and the Center for International Earth Science Information Network.






Même si les pays les plus riches émettent davantage de CO2 par tête, ils ont également adopté des mesures efficaces afin de gérer leur stock de ressources naturelles comme les forêts, les sols, la biodiversité et les eaux. La Figure 20.25b rapporte l’Indice de performance environnementale (IPE) au PIB par tête. L’IPE est un indice large mesurant la vitalité de l’écosystème et la santé environnementale d’un pays, y compris l’état du traitement des eaux usagées, des zones de pêche et des forêts. Il rassemble 20 indicateurs nationaux différents, dont l’évolution des émissions de carbone, les stocks de poissons, la pollution de l’air, l’évolution de la couverture forestière, la qualité du traitement des eaux usées, l’accès à des installations sanitaires, la pollution de l’air et la mortalité infantile. Dans ce cas, une courbe prédit mieux les données qu’une droite et révèle que pour les pays les plus pauvres, des différences en termes de revenu par tête sont associées à de grandes différences dans l’IPE, mais à des différences moindres pour les pays plus riches, en moyenne.

Comme dans la Figure 20.25a, la Russie n’atteint pas les objectifs attendus, puisque son IPE correspond à celui d’un pays qui serait deux fois plus pauvre. Sur cet indicateur, l’Allemagne, la Suède et la Suisse obtiennent de très bons résultats. Remarquez par ailleurs que l’Australie, qui émet une quantité inhabituellement élevée de CO2, réussit très bien au niveau environnemental national tel qu’il est mesuré par l’IPE. Les coûts d’une bonne partie des dégâts écologiques causés par l’activité économique en Australie sont donc imposés à ceux à l’extérieur du pays.

Le message de la Figure 20.25b est similaire à celui de la précédente figure. Les pays, même ceux présentant des niveaux de revenu similaires, diffèrent grandement dans leur performance environnementale. Comparez la Suisse avec les États-Unis ou l’Espagne avec la Russie, par exemple. La Chine et l’Inde se trouvent bien en dessous de la droite de prédiction. Ces différences entre pays soulignent l’importance des différents types de politiques publiques qui sont adoptées et appliquées.

Enseignements tirés de l’existence de politiques de type « gagnant-gagnant »

Nous avons introduit de nombreux arbitrages difficiles auxquels sont soumises les politiques environnementales, par exemple, entre notre consommation aujourd’hui et la qualité environnementale dont nous bénéficions aujourd’hui. Mais nous avons également documenté l’existence de certaines opportunités de type « gagnant-gagnant ».

Dans la Figure 20.26, nous regardons de nouveau les estimations des coûts marginaux de dépollution que nous avions vu précédemment dans la Figure 20.9. La courbe de coût de dépollution mondiale est présentée de manière verticale dans la Figure 20.26. Dans la Figure 20.9, nous n’avions inclus que des mesures coûteuses nécessitant d’être promues comme objectif des pouvoirs publics. Dans la Figure 20.26, lorsque le bénéfice monétaire est plus élevé que le coût, la barre s’étend à gauche de l’axe des ordonnées. Lorsque le coût est supérieur, elle s’étend à droite.

Toutes les actions à gauche de l’axe des ordonnées de la Figure 20.26 permettraient non seulement de réduire fortement les émissions, mais elles présenteraient également un bénéfice privé au sens où elles se traduisent par des bénéfices monétaires supérieurs à leurs coûts. Ces actions sont dites « gagnant-gagnant » parce qu’elles améliorent l’environnement, et leur moindre coût permet une consommation plus importante.

Le remplacement de toutes les ampoules incandescentes par des diodes électroluminescentes (LED) dans nos habitations constituerait l’une de ces opportunités de type « gagnant-gagnant ». Il s’agit du programme présentant le plus d’économies de coûts, mais sa représentation sous forme de barre étroite signifie qu’il ne possède pas un grand potentiel de dépollution. Des actions telles que des véhicules économes en énergie, des habitations et des bureaux mieux isolés et d’autres technologies dont la barre s’étend vers la gauche sont toutes des mesures présentant des économies de coûts. Notez que si, entre aujourd’hui et 2030, nous n’adoptions que des mesures présentant des économies de coûts, nous atteindrions quand même plus du quart du potentiel total de dépollution.




            [image: Courbe de réduction des gaz à effet de serre au niveau mondial : dépollution d’ici 2030, par rapport au statu quo. ]



Figure 20.26 
Courbe de réduction des gaz à effet de serre au niveau mondial : dépollution d’ici 2030, par rapport au statu quo.






McKinsey & Company. 2013. ‘Pathways to a Low-Carbon Economy: Version 2 of the Global Greenhouse Gas Abatement Cost Curve.’ McKinsey & Company.






Nous pouvons représenter le potentiel non réalisé de dépollution de ces changements dans le graphique de l’ensemble des possibles. La ligne en pointillé dans la Figure 20.27 représente la frontière des possibles que nous avons utilisée jusqu’à présent, qui ignore les opportunités « gagnant-gagnant » montrées dans la partie gauche de la Figure 20.26. La frontière des possibles représentée comme un trait continu prend en compte l’utilisation possible de ces options « gagnant-gagnant ».

Partons du point C sur l’axe des abscisses de la Figure 20.27. Les données de la Figure 20.26 montrent que la mise en place de telles mesures (en commençant par le haut sur la Figure 20.26 avec le remplacement des ampoules incandescentes par des LED) générerait à la fois des bénéfices de dépollution et une plus grande consommation d’autres biens et services.

Cela se traduit par la pente positive sur une partie de la frontière des possibles, avec la consommation et la qualité environnementale augmentant toutes deux de C à D. Une fois toutes les mesures « gagnant-gagnant » mises en place, au point D, il devient coûteux de poursuivre la dépollution et la frontière des possibles a maintenant une pente négative, comme nous l’avions vu lors de notre analyse des implications de la Figure 20.9.

Le potentiel non réalisé de ces réformes, qui permettraient d’économiser de l’argent pour les individus ou les entreprises les mettant en place, suggère que les incitations de marché ne mèneront qu’à une mise en œuvre lente et incomplète. Le fait que des bénéfices environnementaux pourraient être générés par des décisions économiques qui procureraient des bénéfices monétaires (et non des coûts) à l’acteur prenant la décision signifie que des gains mutuels sont possibles, mais ne sont pas réalisés. Ainsi, la Figure 20.27 nous offre une autre preuve que les économies contemporaines sont souvent très éloignées de l’efficacité au sens de Pareto.

Ces facteurs révèlent un avantage majeur des politiques qui rendent illégales certaines pratiques néfastes pour l’environnement, plutôt que de les rendre plus onéreuses. Lorsque l’État dispose de l’information nécessaire et des capacités de faire appliquer la loi, leur mise en œuvre peut être rapide et complète. Un exemple est la réduction considérable de l’usage du plomb dans le pétrole dans de nombreux pays dans le monde à la suite d’une interdiction. Mais comme nous le verrons dans l’Unité 22, les pouvoirs publics ne disposent souvent pas de ces informations, ni des capacités administratives pour concevoir et mettre en place des politiques efficaces de ce type.
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Figure 20.27 
Y a-t-il toujours un compromis entre consommation et qualité environnementale ?









            [image: Potentiel non réalisé : Nous utilisons le graphique de l’ensemble des possibles pour représenter le potentiel de dépollution non réalisé. ]



Potentiel non réalisé



Nous utilisons le graphique de l’ensemble des possibles pour représenter le potentiel de dépollution non réalisé.









            [image: Mise en place de dépollution le long de la frontière des possibles : Se déplacer de C à D permet d’atteindre un niveau de qualité environnementale égal à E. La consommation augmente car les coûts (par exemple, l’éclairage) baissent. ]



Mise en place de dépollution le long de la frontière des possibles



Se déplacer de C à D permet d’atteindre un niveau de qualité environnementale égal à E. La consommation augmente car les coûts (par exemple, l’éclairage) baissent.









            [image: Mise en place de dépollution le long de la frontière des possibles : Se déplacer de D à Z permet d’atteindre un niveau de qualité environnementale supérieur à E, mais au prix d’une moindre consommation. ]



Mise en place de dépollution le long de la frontière des possibles



Se déplacer de D à Z permet d’atteindre un niveau de qualité environnementale supérieur à E, mais au prix d’une moindre consommation.








Est-ce juste de « faire payer le pollueur » ?


	principe du pollueur-payeur
	Une orientation pour la politique environnementale selon laquelle ce sont ceux qui imposent aux autres des conséquences environnementales négatives qui devraient payer pour les dommages causés, par des taxes ou d’autres moyens.



Réfléchissez au principe du pollueur-payeur. Ce principe peut être interprété comme une application des principes économiques de base des politiques environnementales. Les externalités environnementales imposent souvent des coûts à autrui et forcer le pollueur à payer pour ces externalités est une manière de les internaliser (et donc de les éliminer).

Cela pourrait être fait en taxant l’activité polluante afin d’amener le coût marginal privé au niveau du coût marginal social. Cela pourrait être un moyen efficace de réduire la pollution. Toutefois, comme nous l’avons vu dans l’Unité 12, le même niveau de dépollution pourrait être atteint en subventionnant l’entreprise si elle utilise une technologie alternative qui génère moins de pollution.

Du point de vue de l’entreprise, la taxe serait le bâton et la subvention, la carotte. La taxe, qui reflète le principe du pollueur-payeur, diminue les profits de l’entreprise. La subvention augmente ses profits. Le choix de politique entre le bâton et la carotte dépend de la faisabilité et du coût de mise en œuvre de la subvention par rapport à la taxe, et si des raisons fondées sur l’équité peuvent justifier d’augmenter ou de diminuer les revenus de la cible de la politique.

Sous cet angle, le principe du pollueur-payeur n’est pas toujours un bon guide pour orienter la politique publique. Prenons l’exemple d’une grande ville d’un pays à bas revenu dans laquelle la préparation des repas est toujours effectuée à partir de feux de bois, qui génèrent une grande quantité de particules fines transportées dans l’air et qui causent ainsi de l’asthme et d’autres maladies respiratoires :


  	Équité : ce sont principalement les familles pauvres qui manquent de revenus ou d’accès à l’électricité leur permettant de cuisiner et de chauffer leur logements avec de moindres externalités environnementales. Dans ce cas, beaucoup seraient opposés, pour un principe de justice, au fait de faire payer les pollueurs et préféreraient subventionner l’achat de kérosène ou l’accès à une meilleure source d’électricité.

  	Efficacité : une subvention pour le kérosène présenterait un bon ratio coût/bénéfice afin de réduire le brouillard polluant, comparativement à une politique traquant et faisant payer des centaines de milliers de personnes qui polluent l’air de la ville avec leurs feux de bois.



Cet exemple est utile car il souligne non seulement l’intérêt des critères d’équité et d’efficacité, mais également l’importance de clarifier l’objectif poursuivi lorsque nous concevons des politiques publiques.


  Exercice 20.14 Performances et contre-performances

  Prenez les pays qui se trouvent au-dessus et en dessous de la droite de régression de la Figure 20.25b.

  
    	Quelles sont les caractéristiques de ces pays et de leur gouvernance qui permettraient, selon vous, d’expliquer leurs bonnes ou moins bonnes performances ?

    	Renseignez-vous sur les mesures environnementales et les systèmes politiques de l’un ou plusieurs de ces pays en utilisant les indicateurs de développement de la Banque mondiale, l’indicateur 2016 de libertés dans le monde ainsi que vos propres recherches. Quelles informations extraites de ces sources peuvent vous éclairer sur les différences de performance entre les pays et comment ?

  




  Question 20.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 20.27 est le diagramme représentant le montant de dépollution et son coût total en utilisant différentes politiques de dépollution.

  D’après ces informations, laquelle de ces propositions est correcte ?

  
    	Les points entre C et D représentent les politiques les plus coûteuses adoptées les premières.

    	D devrait toujours être le choix optimal de politique.

    	Le choix optimal de politique peut être un point sur le segment CD.

    	Le choix optimal de politique présentera une qualité environnementale supérieure à E.

  

  
    	Faux. La pente ascendante indique que les politiques adoptées augmentent à la fois la dépollution et la consommation.

    	Faux. Le choix optimal de politique dépend aussi bien de la frontière des possibles que des préférences des citoyens. D maximise la consommation, et ne sera donc le choix optimal que si le décideur public n’accorde aucune valeur à la dépollution.

    	Faux. En supposant que le décideur public accorde de la valeur à la consommation et à la dépollution, le point D donnera toujours un meilleur résultat que n’importe lequel des points du segment CD.

    	Vrai. Ce point correspond à la maximisation de la consommation et ne sera donc le choix optimal que si le décideur public n’accorde aucune valeur à la réduction de la pollution. En d’autres termes, toutes les courbes d’indifférence qui ne sont pas des droites verticales seront tangentes à la frontière des possibles à un plus haut niveau de dépollution.

  



20.11 Conclusion

Pendant 100 000 ans voire plus, les hommes – comme les animaux – ont vécu d’une manière qui a modifié la biosphère sans compromettre de manière considérable ou irréversible sa capacité à maintenir la vie sur notre planète. Il y a environ 200 ans, les hommes ont appris à exploiter l’énergie disponible dans la nature (en brûlant du carbone) pour transformer la manière de produire les biens et services, en augmentant de manière radicale la productivité de notre travail.

L’économie capitaliste fournissait un système de carottes et de bâtons qui a rentabilisé la révolution technologique pour les entreprises privées et a fait du progrès technique une caractérisque permanente de nos vies. Cela a permis une croissance continue de la production de biens et de services par personne.

Dans de nombreux pays, l’extension du droit de vote à la classe ouvrière et son organisation sous forme de syndicats et dans des partis politiques ont accru le pouvoir de négociation des travailleurs et soutenu la croissance des salaires (Figure 2.19). Les coûts d’embauche croissants ont incité les propriétaires des entreprises à rechercher des innovations qui utiliseraient une moindre quantité de travail, remplaçant le travail des hommes par les machines et des sources d’énergie non humaines comme le charbon et d’autres combustibles pour les alimenter.

Dans de nombreux pays, ce processus de hausse de la productivité et du pouvoir de négociation des travailleurs s’est traduit par un acroissement des niveaux de vie de ces derniers. Mais la substitution au travail des hommes de sources d’énergie non humaines pour alimenter les machines a également conduit à un appauvrissement de la nature.

Un environnement dégradé et menacé ne peut cependant pas être inversé par le même mécanisme qui a conduit à son enrichissement. Quand il s’est agi de promouvoir une société économiquement juste, les travailleurs se sont fait leurs propres avocats et le succès qu’ils ont connu dans la défense de leurs intérêts privés recherchant un meilleur niveau de vie a conduit à des hausses de salaires et une tendance au changement technologique économisant la main-d’œuvre dans le processus de production.

Vous pourriez imaginer qu’un processus similaire augmenterait le prix d’utilisation de notre environnement naturel, amenant ainsi un changement technique qui épargnerait la nature, tout comme les salaires plus élevés ont amené des innovations utilisant moins de travail. Mais la biosphère ne dispose pas du droit de vote. Des organisations politiques formées par les espèces menacées d’extinction ne risquent pas d’émerger. Les générations futures et les organismes non humains de la biosphère présente et future ne sont pas capables de plaider pour sauver la nature de la même façon que les travailleurs s’étaient indirectement mobilisés pour sauver le travail, c’est-à-dire en augmentant son prix.

Les politiques publiques visant l’imposition de prix sur l’utilisation de la nature pour dissuader les externalités négatives de la production de biens et de services aujourd’hui seront poussées non par les voix silencieuses de la biosphère et des générations pas encore nées, mais par des gens aujourd’hui, qui sont concernés non seulement par leurs intérêts privés, mais également par la préservation d’une biosphère florissante dans le futur.

Les économistes, comme d’autres champs disciplinaires, peuvent clarifier les coûts et bénéfices des différentes politiques et pratiques environnementales, et aider à informer le débat public sur ces politiques.


  Concepts introduits dans l’Unité 20

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Dépollution

    	Politique de dépollution

    	Ressources naturelles et réserves

    	Courbe de coût de réduction des gaz à effet de serre

    	Productivité marginale des dépenses de dépollution

    	Politique environnementale fondée sur les prix et les quantités

    	Marché des droits à polluer

    	Évaluation contingente

    	Prix hédoniques

    	Actualisation des coûts et bénéfices des générations futures

    	Principe du pollueur-payeur

    	Point de bascule, processus de déséquilibre

    	Politique prudentielle
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Leibniz 7.8.1 Élasticité de la demande

L’élasticité-prix de la demande mesure la sensibilité de la quantité demandée au prix : elle nous donne la variation en pourcentage de la quantité demandée lorsque le prix varie de 1 %. Dans ce Leibniz nous définissons l’élasticité de manière algébrique et nous montrons comment la décision de fixation de prix d’une entreprise dépend de l’élasticité de la demande à laquelle elle fait face.

Il y a deux manières d’écrire une fonction de demande. Précédemment nous avons décrit la demande de Beautiful Cars en utilisant la fonction de demande inverse :



où 
 est le prix auquel l’entreprise peut vendre exactement 
 voitures. Pour définir l’élasticité, il est plus commode d’écrire la fonction de demande sous sa forme directe :




 est la quantité de Beautiful Cars demandée quand le prix est 
. (La fonction 
 est la fonction inverse de 
 ; mathématiquement, on peut écrire 
.)

La dérivée de la fonction de demande est 
. C’est une manière de mesurer à quel point la demande du consommateur (
) change en réponse à un changement du prix. Cependant, ce n’est pas une mesure très utile parce qu’elle dépend des unités dans lesquelles sont exprimés 
 et 
. Par exemple, on obtiendrait une réponse différente selon que le prix soit en euros ou en dollars.

À la place, nous définissons l’élasticité-prix de la demande dans le texte comme :



C’est une mesure plus utile de la sensibilité de la demande au prix. Vous pouvez déduire de la définition qu’elle est indépendante des unités de mesure. Cependant elle est étroitement liée à la dérivée 
 — pour le voir, supposez que le prix change de 
 à 
, entraînant une variation de la quantité demandée de 
 à 
. Le changement en pourcentage du prix est 
, et le changement en pourcentage de la quantité est 
. En substituant cela dans l’expression de l’élasticité, l’on obtient :



En prenant la limite de cette expression quand 
, on obtient la définition algébrique de l’élasticité-prix de la demande, que nous dénotons par 
 comme dans le texte :



Et puisque 
, l’élasticité peut aussi être écrite comme :



Remarquez que la valeur de l’élasticité est normalement positive, puisque selon la Loi de la Demande, la dérivée de la fonction de demande sera négative.

Lorsqu’elle est définie de manière algébrique, 
 est seulement approximativement identique à notre définition originale de l’élasticité selon laquelle il s’agit de la variation en pourcentage de la quantité lorsque le prix augmente de 1 %. Cependant, si l’on suppose que l’augmentation de 1 % correspond à une faible augmentation (ce qui est une hypothèse réaliste), c’est une bonne approximation, et nous l’interprétons souvent de cette manière.

Prenez la fonction de demande suivante :



Ici,



Dans ce cas particulier, l’élasticité de la demande est constante – elle est égale à 
 en tous points de la courbe de demande.

En général les élasticités ne sont pas constantes. Elles varient lorsque l’on se déplace le long de la courbe de demande. L’exemple ci-dessus illustre un cas spécial. Si la forme de la fonction de demande est 
, où 
 et 
 sont des constantes positives, l’élasticité de la demande est 
. C’est la seule classe de fonctions de demande pour laquelle l’élasticité est constante.

Exprimer l’élasticité en termes de quantité

Une autre expression pour l’élasticité de la demande peut être obtenue en revenant à la fonction de demande inverse 
. Par la règle des fonctions inverses,



d’où :



Un deuxième exemple : supposons que Beautiful Cars fasse face à la fonction de demande inverse :



comme dans la Figure 7.15 du texte. En utilisant l’expression ci-dessus, l’élasticité de la demande est :



Alternativement, on peut exprimer l’élasticité en termes de prix : 
, donc



Ces deux expressions de 
 montrent que l’élasticité baisse lorsque l’on se déplace vers la droite le long de la courbe de demande, c’est-à-dire lorsque l’on augmente 
 et réduit 
. C’est la cas pour toutes les fonctions de demande linéaires, tout comme le fait que 
 approche 
 lorsque 
 approche 
 et que 
 approche 
 lorsque 
 approche sa valeur maximale, où 
. Par conséquent si Beautiful Cars ne vend que deux voitures par jour au prix de 
 dollars, l’élasticité de la demande est de 
 ; tandis que si l’entreprise vend 
 voitures par jour pour seulement 
 dollars par voiture, 
, arrondie au millième.

Élasticité et recette marginale

Nous avons vu dans le Leibniz 7.6.1 que si la fonction de demande inverse de Beautiful Cars est 
, sa fonction de recette est



et que la recette marginale (Rm) est définie comme suit :



En réécrivant cette expression à l’aide de la formule 
 et en utilisant le fait que 
, on peut voir qu’il y a une relation entre la recette marginale et l’élasticité de la demande :



Cela implique que la recette marginale sera positive quand 
 et négative quand 


Comme nous l’avons remarqué dans le texte, la demande est dite élastique quand 
 et inélastique quand 
. Le deuxième exemple montre que la demande peut être élastique et inélastique en différents points de la même courbe. Ce que nous venons de montrer est que la recette marginale est positive si et seulement si l’entreprise opère sur la partie de la courbe de demande sur laquelle la demande est élastique. En particulier, cela sera le cas quand l’entreprise maximise son profit et choisit ainsi un niveau de production de sorte à égaliser recette marginale et coût marginal, car le coût marginal est positif.

Taux de marque

Souvenez-vous du Leibniz 7.6.1 que la condition de premier ordre pour la maximisation du profit est 
, où 
 désigne le coût marginal. En utilisant la formule pour la recette marginale que nous venons de dériver, nous pouvons réécrire la condition de premier ordre de la manière suivante :



En réarrangeant,



L’expression à gauche de cette équation correspond au taux de marque (markup, en anglais) de l’entreprise – c’est-à-dire la marge de profit 
 comme fraction du prix. L’équation nous dit que le taux de marque (au point maximisant le profit) sera d’autant plus important que l’élasticité de la demande est petite. Par exemple, si l’élasticité de la demande est 
 à l’optimum, il y a un taux de marque de 
, tandis qu’une élasticité de la demande de 
 implique que le taux de marque est de 
, ce qui veut dire que l’entreprise fixe un prix qui vaut cinq fois son coût marginal. La relation inverse entre le taux de marque et l’élasticité-prix de la demande est illustrée par les Figures 7.16 et 7.17 du texte, reproduites ci-dessous en tant que Figure 1.




            [image: Maximisation du profit avec demande élastique (graphique supérieur) et inélastique (graphique inférieur). ]
            [image: Maximisation du profit avec demande élastique (graphique supérieur) et inélastique (graphique inférieur). ]



Figure 1 
Maximisation du profit avec demande élastique (graphique supérieur) et inélastique (graphique inférieur).






Élasticité en général

L’élasticité est un concept général en mathématiques, mais à notre connaissance, les économistes sont les seuls à l’utiliser. Imaginez une fonction 
, où 
 et 
 ne prennent que des valeurs positives. L’élasticité de 
 par rapport à 
 peut être définie comme :



C’est la limite du ratio



quand le dénominateur tend vers zéro. Une alternative, que nous avons utilisée dans le cas de l’élasticité-prix de la demande, consiste à définir l’élasticité comme la valeur absolue de cette limite.

Pour en savoir plus : Sections 6.4 et 7.4 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 12.3.1 Taxes pigouviennes

Le régulateur peut utiliser une taxe pigouvienne pour répondre au problème de défaillance de marché dû à une externalité telle que la pollution. Dans ce Leibniz, nous montrons mathématiquement comment trouver la taxe pigouvienne qui permet d’atteindre l’efficacité au sens de Pareto dans notre modèle de production de bananes utilisant un pesticide polluant.

Dans notre analyse des effets externes de la pollution par le Weevokil (Leibniz 12.1.1), nous montrons que les plantations de bananes maximisant le profit choisissent leur niveau de production 
 de sorte que leur coût privé marginal soit égal au prix du marché :



Pourtant, le surplus social est maximisé au niveau de production 
 auquel le coût social marginal des bananes est égal au prix :




 est le niveau de production Pareto-efficace. Souvenez-vous aussi que le coût social 
 peut être exprimé comme la somme du coût privé 
 et du coût externe 
 imposé aux pêcheurs par la pollution du Weevokil. Nous pouvons donc écrire l’équation du niveau de production Pareto-efficace 
  comme suit :



Supposez maintenant que le régulateur impose une taxe de 
 unités d’argent pour chaque tonne de bananes produite. Le coût pour la plantation de produire 
 tonnes de bananes est maintenant 
. En dérivant par rapport à 
, on voit que le coût marginal pour les plantations est 
 : la taxe augmente le coût marginal de production. Comme précédemment, les plantations choisissent leur niveau de production en égalisant leur coût marginal et le prix, mais puisque le coût marginal a changé, leur choix du niveau de production change aussi. Elles produisent 
 tonnes de bananes, où :



Puisque le coût marginal privé 
 est une fonction croissante de 
, 
 est inférieure à 
 si 
 est positif — et plus la taxe sera élevée, plus le niveau de production sera faible.

En comparant cette équation à l’équation précédente, on voit de quelle manière le régulateur peut atteindre la Pareto-efficacité. Si la taxe 
 est égale à 
, alors l’équation qui détermine 
 est satisfaite quand 
. En choisissant un taux de taxation :



le régulateur peut donc inciter les plantations à choisir le niveau de production Pareto-efficace 
. 
 est appelé le taux de la taxe pigouvienne, ou taux pigouvien.

Le taux pigouvien correspond au coût marginal externe (CmE) au niveau de production Pareto-efficace. Il répond au problème d’externalité et atteint l’efficacité paretienne en changeant les coûts marginaux auxquels sont confrontés les propriétaires de plantations de bananes, qui doivent alors prendre en compte l’intégralité des coûts sociaux de leurs décisions, y compris les coûts qu’ils imposent aux autres.

Une autre manière de considérer la taxe pigouvienne est de dire qu’elle fonctionne en changeant le prix que les planteurs obtiennent pour leurs bananes, plutôt que leurs coûts. Ils choisissent alors leur niveau de production de sorte que le coût marginal privé soit égal au prix après-taxe 
. À nouveau, ils choisissent 
, puisque :



Cela est illustré dans la Figure 12.5 du texte, reproduite ci-dessus et nommée Figure 1. Le niveau de production Pareto-efficace est de 38 000 tonnes, où le coût marginal social est égal au prix (400 $). La taxe est égale à la différence entre le coût marginal social et le coût marginal privé à ce niveau de production, qui est de 100 $. Le prix après-taxe, 
, est de 300 $, et ils choisissent un niveau de production de 38 000 tonnes puisque c’est le niveau auquel le coût marginal privé est égal à 300 $.




            [image: Utiliser une taxe pour atteindre l’efficacité paretienne. ]



Figure 1 
Utiliser une taxe pour atteindre l’efficacité paretienne.






Enfin, souvenez-vous que nous avons trouvé la quantité de bananes Pareto-efficace en cherchant la quantité qui maximisait le surplus social. Nous avons calculé le surplus social comme la différence entre le surplus du producteur et le coût imposé aux pêcheurs. Vous avez peut-être remarqué que la taxe réduisait le surplus des plantations, et vous vous êtes probablement demandé si cela changeait la quantité Pareto-efficace. La réponse est non, parce qu’avec une taxe 
 sur chaque tonne de bananes, le surplus social pour une quantité 
 est :



Le premier terme, dans les crochets, correspond au surplus du producteur, en prenant en compte la taxe que les producteurs doivent payer, et le deuxième correspond aux coûts imposés aux pêcheurs. Le troisième terme correspond aux recettes fiscales obtenues par le régulateur qui contribuent aussi au surplus social à condition qu’elles soient utilisées au bénéfice de la société. Les deux termes 
 s’annulent. Le surplus social n’est donc pas affecté par la taxe, et le niveau de production Pareto-efficace 
 reste le même, qu’il y ait une taxe ou pas.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 4.4.1 Préférences altruistes : trouver la répartition optimale

Anil a gagné la loterie et doit décider que faire de ses 10 000 roupies. Il a des préférences altruistes : bien qu’il soit heureux d’avoir reçu l’argent, il se soucie de son voisin Bala qui n’a rien gagné. Nous pouvons utiliser la technique d’optimisation sous contrainte pour modéliser sa décision.

Dans le Leibniz 3.5.1, nous avons utilisé l’optimisation sous contrainte pour résoudre le problème d’Alexei : choisir ses heures quotidiennes de temps libre t et sa note à l’examen y afin de maximiser son utilité 
, sous le contrainte de ce qui est possible étant donnée la fonction de production de sa note à l’examen. Le problème d’Alexei consistait à :



où f est sa fonction de production.

Au point optimal d’Alexei, le taux auquel il peut échanger des heures de temps libre contre des points à l’examen est égal au taux auquel il est disposé à les échanger. En d’autres termes, le taux marginal de transformation (TMT) est égal au taux marginal de substitution (TMS). Nous avons nommé cette relation la condition de premier ordre d’Alexei pour l’optimisation.

Le problème d’Anil peut être écrit de manière très similaire. Lui aussi veut maximiser son utilité, qui dépend de deux biens, de l’argent pour lui-même et de l’argent pour Bala. De plus, il fait face à une contrainte : il n’a que 10 000 roupies à partager entre son voisin et lui. Si nous désignons l’argent d’Anil par x, celui de Bala par y et la fonction d’utilité d’Anil par 
, alors le problème d’Anil consiste à :



L’équation 
 décrit la frontière des possibles le long de laquelle Anil peut partager son lot si l’argent n’est ni perdu, ni taxé.

Nous avons vu deux méthodes pour résoudre les problèmes d’optimisation sous contrainte (voir le Leibniz 3.5.1). La première est la méthode de substitution, dans laquelle nous commençons par substituer à partir de la contrainte dans la fonction objective. L’autre méthode, que nous utiliserons ici, consiste à appliquer la condition de premier ordre :



Vous pouvez voir cela dans la Figure 4.5 du texte, reproduite ci-dessus en tant que Figure 1 : l’allocation optimale B se trouve au point de tangence de la courbe d’indifférence d’Anil et de la contrainte (la frontière des possibles).




            [image: L’allocation optimale d’Anil quand il est altruiste. ]



Figure 1 
L’allocation optimale d’Anil quand il est altruiste.






Si nous connaissions les préférences d’Anil (sa fonction d’utilité), nous pourrions résoudre le problème d’optimisation sous contrainte afin de déterminer précisément le point B. Supposez qu’il ait une fonction d’utilité de type Cobb-Douglas de la même forme que celle d’Alexei dans le Leibniz 3.5.1 :



où 
 et 
 sont des constantes positives. Les utilités marginales d’Anil peuvent être trouvées, comme d’habitude, à partir des dérivées partielles :



Son taux marginal de substitution (la valeur absolue de la pente de la courbe d’indifférence) correspond au ratio des utilités marginales :



Le taux marginal de transformation correspond à la valeur absolue de la pente de la frontière des possibles, 
. En la réécrivant comme 
, nous voyons que la pente est 
, donc :



Autrement dit, Anil peut transformer son argent en argent pour Bala au taux de un pour un. En égalisant le TMS et le TMT nous obtenons la condition de premier ordre pour le choix optimal d’Anil :



Il y a un nombre infini de points dans le plan xy qui satisfont cette condition : tous les points où la pente de la courbe d’indifférence est 
, qui appartiennent à une droite passant par l’origine. Mais nous voulons celui qui est situé sur la frontière des possibles. Ainsi le point optimal d’Anil est trouvé en résolvant le système à deux équations :



Vous pouvez vérifier (par exemple, en utilisant la première équation pour substituer y dans la seconde) que la solution est :



Par exemple, si les préférences d’Anil sont telles que 
 et 
, ces expressions se réduisent à 
 et 
 comme dans le texte : Anil donne 3 000 roupies à son voisin Bala et garde 7 000 roupies pour lui-même.

Nous pouvons écrire la solution au problème d’Anil en termes de parts du lot qui doivent aller à Anil et à Bala respectivement :



Une vérification rapide des calculs ci-dessus devrait vous convaincre du fait que les parts optimales restent 
 et 
 quand 10 000 est remplacé par un autre nombre positif : les proportions du lot accordées à Anil et à Bara sont indépendantes de la taille du lot. Remarquez aussi que cette réponse nous permet de faire quelque chose que nous n’avons pu faire jusqu’à présent, à savoir donner une interprétation aux paramètres 
 et 
 de la fonction d’utilité d’Anil. Plus 
 est élevé par rapport à 
, plus Anil se préoccupe de son propre argent par rapport à celui de Bala.

Une autre propriété que vous pouvez observer ici est que seul le ratio de 
 sur 
 est pertinent pour le choix optimal d’Anil. Il choisirait la même chose si 
 et 
 parce que ses courbes d’indifférence auraient exactement la même forme, bien que l’échelle de mesure de l’utilité serait différente.

Ces caractéristiques de la solution sont des conséquences du fait qu’Anil ait une fonction d’utilité de type Cobb-Douglas. Avec une fonction d’utilité d’un autre type, il aurait pu répartir l’argent en différentes proportions selon la taille du lot.

Pour en savoir plus : Sections 15.1, 17.1, 17.3 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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  	Unité 1: Thomas Piketty et James Heckman expliquent pourquoi les données sont essentielles à leurs travaux

  	Unité 1: Dans notre vidéo « Économiste en action », Lisa Cook explique ce qui stimule ou tue l’innovation.

  	Unité 2: Lynne Kiesling, une historienne de la pensée économique, évoque Joseph Schumpeter.

  	Unité 2: L’historien de l’économie, Bob Allen, explique pourquoi la Grande-Bretagne s’est industrialisée, mais pas les autres pays au même moment.

  	Unité 2: Dans notre vidéo « Économiste en Action », Suresh Naidu, un historien de l’économie, explique comment la croissance démographique, le progrès technologique et les évènements politiques ont interagi pour produire la crosse de hockey des salaires réels.

  	Unité 3: Juliet Schor : Pourquoi travaillons-nous autant ?
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  	Unité 8: Kathryn Graddy : À la pêche à la concurrence parfaite

  	Unité 10: Ceux qui cherchent des prêts pour acheter une voiture doivent souvent accepter l’installation d’un outil embarqué dans leur voiture et qui est contrôlé à distance par la banque. Cet outil permettra de désactiver l’allumage de la voiture si les échéances de remboursement du prêt ne sont pas respectées, comme cette vidéo du New York Times le montre. Cette pratique n’a pas rendu les prêteurs très populaires.
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  	Unité 18: Les conséquences économiques de l’immigration sont intensément débattues par le grand public. Cet entretien en 2006 de Christian Dustmann, un historien de l’économie spécialiste des effets des migrations, rend compte de ces débats — en particulier l’impact des travailleurs migrants sur la ville britannique de Swindon.

  	Unité 18: Dani Rodrik explique dans notre vidéo « Économiste en Action » que l’économie est une science d’arbitrages, et qu’il est possible d’avoir beaucoup trop de mondialisation. Son « trilemme de la mondialisation » montre que la mondialisation croissante implique que les pays doivent « renoncer à une part de leur souveraineté ou de leur fonctionnement démocratique ».
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  	Unité 21: Petra Moser parle de la protection intellectuelle s’agissant des opéras italiens du 19ème siècle.

  	Unité 21: Dans cette vidéo, Mariana Mazzucato suggère que les États devraient commencer à investir dans des entreprises technologiques, afin d’obtenir un rendement sur les financements qu’ils investissent dans la recherche.
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  	Unité 22: Dans notre vidéo « Économiste en action », Esther Duflo explique ce qu’il s’est passé après qu’il est devenu obligatoire dans certains villages d’élire une femme à la tête du conseil du village.

  	Unité 22: James Heckman explique comment la scolarité et la pré-scolarité affectent les inégalités.
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Un mélange d’intérêt personnel, de préoccupation pour le bien-être d’autrui et d’institutions appropriées peut aboutir à des résultats socialement désirables lorsque les individus interagissent.


  	La théorie des jeux est une façon de comprendre comment les individus interagissent selon les contraintes qui limitent leurs actions, leurs motivations et leurs croyances s’agissant des actions des autres.

  	Les expérimentations et d’autres preuves empiriques montrent que l’intérêt personnel, une préoccupation envers les autres et une préférence pour l’équité sont cruciaux pour expliquer comment les individus interagissent.

  	Dans la plupart des interactions, il existe des conflits d’intérêts entre individus, mais aussi des opportunités de gains mutuels.

  	La poursuite de l’intérêt personnel peut parfois mener à des résultats qui sont désirés par tous les participants ou, au contraire, à des résultats qu’aucun des participants ne jugerait préférable.

  	L’intérêt personnel peut être mis au service de l’intérêt général sur les marchés, via la limitation par les pouvoirs publics des actions réalisables par les individus et les punitions imposées par les pairs sur des actions produisant de mauvais résultats.

  	Le souci des autres et de l’équité nous permet d’internaliser les effets de nos actions sur les autres, et peut ainsi contribuer à de bons résultats d’un point de vue social.




  Les preuves scientifiques sont maintenant accablantes : le changement climatique constitue une menace planétaire très grave et exige une réponse mondiale de toute urgence.1



Voici les premiers mots implacables du résumé du Rapport Stern, publié en 2006. Le chancelier de l’Échiquier britannique (le ministre des Finances) avait alors mandaté un groupe d’économistes, mené par l’ancien économiste en chef de la Banque mondiale, sir Nicholas (maintenant lord) Stern, pour évaluer les preuves du changement climatique et essayer de comprendre les conséquences économiques. Le Rapport Stern prédit que les bénéfices d’une action précoce pour ralentir le changement climatique seront supérieurs aux coûts de négliger le problème.

Le cinquième rapport d’évaluation du Groupe d’Experts Intergouvernemental sur l’Évolution du Climat (GIEC) partage ce diagnostic. Une action précoce signifierait une diminution importante des émissions de gaz à effet de serre, en réduisant notre consommation de biens intensifs en énergie, un passage à des technologies énergétiques différentes, une baisse des effets de l’agriculture et un changement des utilisations des terres et une amélioration de l’efficacité des technologies actuelles.2

Cependant, rien de cela n’aura lieu, si nous continuons à agir comme si de rien n’était : un scénario dans lequel les individus, les États et les entreprises sont libres de rechercher leurs propres plaisirs, politiques et profits sans prendre en compte de façon adéquate l’effet de leurs actions sur les autres, y compris les générations futures.

Les États peuvent être en désaccord quant aux types de mesures qui devraient être adoptées. De nombreux pays riches réclament un contrôle strict des émissions de carbone au niveau mondial alors que d’autres, dont le rattrapage économique était jusqu’à récemment très dépendant des technologies consommatrices de charbon, sont opposés à une telle mesure.


	dilemme social
	Une situation dans laquelle les actions prises indépendamment par les individus afin de réaliser leurs propres objectifs privés génèrent un résultat qui est inférieur à d’autres résultats possibles qui auraient pu avoir lieu si les individus avaient agi ensemble, plutôt qu’individuellement.



Le problème du changement climatique est loin d’être un cas unique. C’est un exemple de ce que l’on appelle un dilemme social. Les dilemmes sociaux – comme le changement climatique – se produisent lorsque les individus ne prennent pas en compte de façon adéquate les effets, positifs ou négatifs, de leurs décisions sur les autres.

Les dilemmes sociaux sont fréquents dans nos vies. Les embouteillages ont lieu lorsque notre choix de transport – par exemple, prendre sa voiture individuelle pour se rendre à son travail plutôt que d’utiliser le covoiturage – ne tient pas compte du fait qu’il contribue à l’encombrement des routes. La surconsommation d’antibiotiques pour des maladies bénignes est un autre exemple : la personne malade qui en prend se rétablit plus vite, mais leur surconsommation engendre des bactéries résistantes aux antibiotiques, qui sont bien plus nocives pour beaucoup d’autres gens.

La tragédie des communs

En 1968, le biologiste Garrett Hardin a publié dans la revue Science un article portant sur les dilemmes sociaux, appelé « La tragédie des communs ». Il soutenait que les ressources qui ne sont détenues par personne (que l’on désigne parfois comme « propriété collective » ou « ressources d’usage collectif »), telles que l’atmosphère terrestre ou les stocks de poisson, courent le risque d’être facilement surexploitées si l’accès n’en est pas contrôlé d’une manière ou d’une autre. Collectivement, les pêcheurs gagneraient à ne pas pêcher autant de thon, et les consommateurs gagneraient à ne pas trop en manger. L’Humanité gagnerait à émettre moins de polluants, mais si vous, en tant qu’individu, choisissez de réduire votre consommation, vos émissions de carbone, ou le nombre de thons que vous attrapez, votre sacrifice ne changera guère les volumes au niveau mondial.3


	passager clandestin
	Comportement qui consiste à bénéficier des contributions d’autrui à un projet coopératif sans y contribuer soi-même.



Les exemples de tragédies fournis par Hardin et d’autres dilemmes sociaux encore abondent autour de nous : si vous vivez avec des colocataires ou dans une famille, vous savez à quel point il est difficile de laisser propre une cuisine ou une salle de bains. Lorsqu’une personne nettoie, tout le monde en bénéficie, mais il s’agit d’un effort conséquent. La personne qui nettoie supporte le coût. Les autres sont parfois appelés des passagers clandestins (free riders, en anglais). Si vous avez déjà réalisé un travail de groupe avec d’autres étudiants, vous comprendrez que le coût de l’effort (pour penser au problème, réunir les éléments, ou écrire les résultats) est individuel, alors que les bénéfices (une meilleure note, une meilleure mention ou simplement l’admiration des camarades de classe) vont à l’ensemble du groupe.4

Résoudre les dilemmes sociaux

Il n’y a rien de nouveau dans les dilemmes sociaux ; nous y sommes confrontés depuis la Préhistoire.


	altruisme
	La volonté de supporter un coût afin de faire bénéficier quelqu’un d’autre.



Il y a plus de 2 500 ans, le conteur grec Ésope a évoqué le dilemme social dans sa fable L’Assemblée des souris. Un groupe de souris a besoin que l’un de ses membres place une cloche autour du cou d’un chat. Une fois la cloche en place, le chat ne peut plus attraper et manger les autres souris. Mais le résultat peut ne pas être aussi positif pour la souris chargée de mettre la cloche en place.5 Il existe des exemples innombrables, lors de guerres ou de catastrophes naturelles, d’individus qui sacrifient leur vie pour d’autres, qui ne sont pas des membres de leur famille, et qui parfois sont même de parfaits inconnus. De telles actions sont dites altruistes.

Le sacrifice de soi altruiste n’est pas la façon la plus courante que les sociétés ont de faire face aux dilemmes sociaux et limiter les comportements de passager clandestin. Parfois, ces problèmes peuvent être résolus grâce à des politiques publiques. Par exemple, les gouvernements ont imposé avec succès des quotas visant à empêcher la surexploitation des stocks de cabillaud dans l’Atlantique Nord. Au Royaume-Uni, la quantité de déchets enfouis dans les décharges, plutôt que d’être recyclés, a été considérablement diminuée par une taxe de mise en décharge.

Les communautés locales créent également des institutions pour réguler les comportements. Les communautés d’irrigation ont besoin d’individus pour entretenir les canaux qui bénéficient à l’ensemble de la communauté. Les individus ont également besoin d’économiser l’eau, qui est rare, afin que les cultures des autres puissent pousser, bien que cela implique des cultures individuelles plus petites. À Valence, en Espagne, des communautés de fermiers ont utilisé pendant des siècles un ensemble de règles coutumières visant à réguler les tâches communales et à éviter d’utiliser trop d’eau. Elles ont depuis le Moyen Âge une cour d’arbitrage appelée Tribunal de las Aguas, qui résout les conflits entre les fermiers relatifs à l’application des règles. Les décisions du Tribunal ne sont pas juridiquement contraignantes. Son pouvoir vient uniquement du respect que lui porte la communauté, mais ses décisions sont presque universellement appliquées.


	théorie des jeux
	Une branche des mathématiques qui étudie les interactions stratégiques, c’est-à-dire les situations où chaque acteur sait que les bénéfices qu’il reçoit dépendent des actions entreprises par tous les autres. Voir également : jeu.
	interactions sociales
	Situations dans lesquelles les actions entreprises par chacun affectent le résultat des autres ainsi que le résultat individuel.



Même les problèmes environnementaux mondiaux actuels ont parfois été traités efficacement. Le Protocole de Montréal a été remarquablement efficace. Il fut créé pour limiter progressivement et bannir à terme les chlorofluorocarbones (CFC) qui menaçaient de détruire la couche d’ozone qui nous protège contre les radiations ultraviolettes nocives.

Dans cette unité, nous utiliserons les outils fournis par la théorie des jeux pour modéliser les interactions sociales, par lesquelles des décisions individuelles affectent d’autres personnes ainsi que les décideurs eux-mêmes. Nous examinerons des cas de dilemmes sociaux et la manière dont les gens peuvent parfois les résoudre – mais parfois ne réussissent pas à les résoudre (ou pas encore), comme dans le cas du changement climatique.

Néanmoins, toutes les interactions sociales ne mènent pas à des dilemmes sociaux, même si les individus poursuivent leurs intérêts propres. Nous débuterons la section suivante par un exemple dans lequel la « main invisible » du marché, telle que décrite par Adam Smith, conduit l’intérêt personnel à réaliser des actes individuels indépendamment des autres qui produisent un résultat mutuellement profitable.


  Exercice 4.1 Dilemmes sociaux

  À l’aide des actualités de la semaine dernière :

  
    	Identifiez deux dilemmes sociaux (essayez de ne pas utiliser les exemples discutés précédemment).

    	Pour chacun, précisez en quoi il satisfait la définition d’un dilemme social.

  



4.1 Interactions sociales : théorie des jeux

De quel côté de la route devriez-vous conduire ? Si vous vivez au Japon, au Royaume-Uni ou en Indonésie, vous roulez à gauche. Si vous vivez en Corée du Sud, en France ou aux États-Unis, vous roulez à droite. Si vous avez grandi en Suède, vous avez conduit à gauche jusqu’à 17 heures le 3 septembre 1967, et à droite, à partir de 17h01. Le gouvernement définit une règle, et nous la suivons.

Supposons maintenant que nous laissions aux automobilistes la possibilité de poursuivre leur intérêt personnel, et qu’ils puissent choisir le côté de la route sur lequel ils roulent. Si presque tout le monde conduisait à droite, l’intérêt personnel (éviter une collision) serait suffisant pour inciter un conducteur à rouler à droite également. Se préoccuper des autres conducteurs ou le souhait de rester dans la légalité ne serait pas nécessaire.

Pour concevoir des mesures promouvant le bien-être des individus, il faut comprendre la différence entre les situations dans lesquelles l’intérêt personnel peut promouvoir le bien-être général et les cas où il mène à des résultats indésirables. Pour ce faire, nous introduisons la théorie des jeux, qui est une façon de modéliser les interactions entre les individus.

Dans l’Unité 3, nous avons vu comment un étudiant qui décide du nombre d’heures qu’il passe à étudier ou une fermière qui décide de son niveau d’effort au travail sont confrontés à un ensemble d’options possibles, déterminé par une fonction de production. Ils prennent ensuite des décisions leur permettant d’atteindre le meilleur résultat possible. Mais dans les modèles que nous avons étudiés jusqu’ici, le résultat ne dépendait de personne d’autre. Ni l’étudiant ni la fermière n’étaient engagés dans une interaction sociale.

Interactions sociales et stratégiques

Dans cette unité, nous considérons les interactions sociales, c’est-à-dire des situations où il y a deux personnes ou plus et où les actions prises par chacun affectent non seulement leur résultat individuel, mais également celui des autres. Par exemple, lorsqu’un individu choisit la température pour chauffer sa maison, sa décision affectera l’expérience que les autres font du changement climatique mondial.


	interaction stratégique
	Une interaction sociale dans laquelle les participants sont conscients de la manière dont leurs actions vont affecter les autres (et de la manière dont les actions des autres joueurs les affectent).
	stratégie
	Une action (ou un plan d’action) que peut faire un individu lorsqu’il est conscient de la dépendance mutuelle des conséquences pour lui-même et les autres. Les résultats ne dépendent pas seulement des actions de cette personne, mais également des actions des autres.
	jeu
	Un modèle d’interaction stratégique qui décrit les joueurs, les stratégies possibles, l’information que les joueurs ont, ainsi que leurs gains. Voir également : théorie des jeux.



Nous utilisons quatre termes.


  	Lorsque des individus sont engagés dans une interaction sociale et qu’ils savent comment leurs actions affectent les autres, et inversement, on parle d’interaction stratégique.

  	Une stratégie est définie comme une action (ou un plan d’action) qui pourrait être choisie par quelqu’un lorsqu’il/elle est conscient(e) de la dépendance mutuelle des conséquences pour soi et pour les autres. Les résultats ne dépendent pas seulement de ses propres actions, mais également des actions des autres.

  	Les modèles d’interactions stratégiques sont décrits comme des jeux.

  	La théorie des jeux est un ensemble de modèles d’interactions stratégiques. Elle est largement utilisée en économie et dans d’autres sciences sociales.



Pour comprendre comment la théorie des jeux peut clarifier les interactions stratégiques, imaginez deux fermiers, que nous appelons Anil et Bala. Ils sont confrontés à un problème : doivent-ils cultiver du riz ou du manioc ? Chacun pourrait cultiver les deux plantes, mais nous supposons qu’ils ne peuvent cultiver qu’un type de plante à la fois.


	division du travail
	La spécialisation des travailleurs dans différentes tâches du processus de production. Connu également sous le terme : spécialisation.



La terre d’Anil est mieux adaptée à la culture du manioc, alors que celle de Bala est mieux adaptée à la culture du riz. Les deux fermiers doivent déterminer la division du travail, c’est-à-dire choisir qui se spécialise dans quelle plante. Ils décident cela indépendamment, ce qui signifie qu’ils ne se mettent pas d’accord sur l’action à mener.

(Cette hypothèse d’indépendance peut sembler étrange dans le modèle avec seulement deux fermiers, mais plus tard nous appliquerons la même logique à des situations, comme le changement climatique, dans lesquelles des centaines, voire des millions d’individus interagissent, la plupart d’entre eux ne se connaissant absolument pas. Il est donc utile de supposer qu’Anil et Bala ne parviennent pas à un accord commun avant de décider de leurs actions.)

Ils vendent tous les deux leur culture sur le marché d’un village voisin. Le jour du marché, s’ils apportent moins de riz, le prix sera plus élevé. Il en va de même pour le manioc. La Figure 4.1 décrit leur interaction, que nous appelons un jeu. Expliquons la signification de la Figure 4.1, car nous allons la revoir souvent.


  Jeu

  Une description d’une interaction sociale, qui spécifie :

  
    	les joueurs : qui interagit avec qui ;

    	les stratégies possibles : quelles actions sont possibles pour les joueurs ;

    	l’information : ce que chaque joueur sait quand il prend sa décision ;

    	les gains : quels seront les résultats pour chaque combinaison possible d’actions.

  



Les choix d’Anil sont représentés en ligne dans le tableau et ceux de Bala figurent en colonne. Anil est le « joueur en ligne » et Bala, le « joueur en colonne ».

Lorsqu’une interaction est représentée dans un tableau similaire à la Figure 4.1, chaque entrée décrit le résultat d’une situation hypothétique. Par exemple, la cellule en haut à gauche devrait s’interpréter comme suit :


  Supposons que (pour une raison ou pour une autre) Anil ait planté du riz, tout comme Bala. Qu’observerions-nous alors ?



Il y a quatre situations hypothétiques possibles. La Figure 4.1 décrit ce qui se passerait dans chaque cas.




            [image: Interactions sociales dans le jeu de la main invisible ]



Figure 4.1 
Interactions sociales dans le jeu de la main invisible.






Pour simplifier le modèle, nous supposons que :


  	il n’y a pas d’autres individus impliqués ou affectés de quelque manière que ce soit ;

  	la sélection de la plante à cultiver est la seule décision qu’Anil et Bala ont à prendre ;

  	Anil et Bala n’interagissent qu’une fois (il s’agit d’un jeu dit « ponctuel ») ;

  	Ils décident simultanément : lorsqu’un joueur prend une décision, il ne sait pas ce que l’autre a décidé de faire.




	gain
	Le bénéfice de chaque joueur en fonction de l’action commune de tous les joueurs.



La Figure 4.2a montre les gains pour Anil et Bala dans chacune des quatre situations hypothétiques – les revenus qu’ils recevraient si les actions hypothétiques de chaque ligne et colonne étaient prises. Puisque leurs revenus dépendent des prix du marché, lesquels dépendent de leurs décisions, nous avons appelé ce jeu « le jeu de la main invisible ».




            [image: Les gains dans le jeu de la main invisible ]



Figure 4.2a 
Les gains dans le jeu de la main invisible.







  	Puisque le prix du marché diminue lorsqu’un bien est en surabondance, ils peuvent faire mieux en se spécialisant, au lieu de produire tous les deux le même bien.

  	Lorsqu’ils produisent différents biens, leur situation sera améliorée si chacun se spécialise dans la culture pour laquelle sa terre est la mieux adaptée.




  Question 4.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Dans un jeu simultané ponctuel (à un tour) :

  
    	Un joueur observe ce que les autres font avant de décider comment agir.

    	Un joueur décide de son action, en prenant en compte ce que les autres joueurs pourraient faire après avoir pris connaissance de son action.

    	Les joueurs se coordonnent pour trouver les actions qui aboutissent au résultat optimal pour la société.

    	Un joueur choisit une action en prenant en compte les actions possibles que les autres joueurs pourraient faire.

  

  
    	Un jeu simultané (par opposition à un jeu séquentiel) implique que tous les joueurs prennent une décision sur leur action de manière simultanée.

    	Dans une partie à un coup (par opposition à une partie répétée), chaque personne n’agit qu’une fois, sans savoir ce que les autres joueurs ont choisi.

    	Les joueurs prennent des actions de manière non coopérative, poussés par leur intérêt privé.

    	Un élément essentiel des jeux stratégiques est que chaque joueur prend en compte les actions possibles des autres joueurs, quand les choix effectifs ne sont pas connus.

  



4.2 Équilibre dans le jeu de la main invisible


	meilleure réponse
	Dans la théorie des jeux, c’est la stratégie qui donne au joueur le gain le plus élevé étant donné les stratégies choisies par les autres joueurs.



La théorie des jeux ne décrit pas seulement des interactions sociales, elle peut également prédire les conséquences de celles-ci. Pour prédire le résultat d’un jeu, nous devons faire appel à un autre concept : la meilleure réponse. Il s’agit de la stratégie qui donnera au joueur le gain le plus élevé, étant donné les stratégies sélectionnées par les autres joueurs.

Dans la Figure 4.2b, nous montrons les gains d’Anil et de Bala au jeu de la main invisible, en utilisant une forme standard appelée une « matrice des gains ». Le terme de matrice désigne simplement n’importe quel tableau rectangulaire de nombres (ici, un carré). Le premier nombre dans chaque case est la récompense reçue par le joueur en ligne (dont le nom commence par la lettre A, afin de se souvenir que son gain vient en premier). Le second est pour le gain du joueur en colonne.

Quelles sont les meilleures réponses dans ce jeu ? Supposons que vous êtes Anil et que vous considérez le cas hypothétique où Bala choisit de cultiver du riz. Quelle réponse vous apporterait le gain le plus élevé ? Vous choisiriez de cultiver du manioc (le cas échéant, vous, Anil, gagneriez alors 4, alors que vous recevriez seulement 1 en cultivant du riz à la place).


	stratégie dominante
	Action qui donne à un joueur le gain le plus élevé, indépendamment des actions des autres joueurs.



Utilisez les étapes de la Figure 4.2b pour voir que cultiver du manioc est aussi la meilleure réponse d’Anil si Bala choisit le manioc. Donc le manioc est la stratégie dominante d’Anil : elle lui donnera le gain le plus élevé, quel que soit le choix de Bala. Vous verrez que dans ce jeu Bala a également une stratégie dominante. L’analyse interactive vous fournit également une méthode pratique pour suivre les meilleures réponses possibles en plaçant des points et des cercles dans la matrice des gains.





            [image: La matrice des gains dans le jeu de la main invisible. ]



Figure 4.2b 
La matrice des gains dans le jeu de la main invisible.









            [image: Trouver les meilleures réponses : Débutez avec le joueur en ligne (Anil) et demandez-vous : « Quelle serait sa meilleure réponse à la décision du joueur en colonne (Bala) de jouer Riz ? » ]



Trouver les meilleures réponses



Débutez avec le joueur en ligne (Anil) et demandez-vous : « Quelle serait sa meilleure réponse à la décision du joueur en colonne (Bala) de jouer Riz ? »









            [image: La meilleure réponse d’Anil si Bala cultive du riz : Si Bala choisit Riz, la meilleure réponse d’Anil est de choisir Manioc – cela lui donne 4 au lieu de 1. Mettez un point dans la case en bas à gauche. Un point dans une case signifie que c’est la meilleure réponse du joueur en ligne. ]



La meilleure réponse d’Anil si Bala cultive du riz



Si Bala choisit Riz, la meilleure réponse d’Anil est de choisir Manioc – cela lui donne 4 au lieu de 1. Mettez un point dans la case en bas à gauche. Un point dans une case signifie que c’est la meilleure réponse du joueur en ligne.









            [image: La meilleure réponse d’Anil si Bala cultive du manioc : Si Bala choisit Manioc, la meilleure réponse d’Anil est de choisir également Manioc – cela lui donne 3 au lieu de 2. Placez un point dans la case en bas à droite. ]



La meilleure réponse d’Anil si Bala cultive du manioc



Si Bala choisit Manioc, la meilleure réponse d’Anil est de choisir également Manioc – cela lui donne 3 au lieu de 2. Placez un point dans la case en bas à droite.









            [image: Anil a une stratégie dominante : Les deux points sont dans la ligne inférieure. Quel que soit le choix de Bala, la meilleure réponse d’Anil est Manioc : Manioc est une stratégie dominante pour Anil. ]



Anil a une stratégie dominante



Les deux points sont dans la ligne inférieure. Quel que soit le choix de Bala, la meilleure réponse d’Anil est Manioc : Manioc est une stratégie dominante pour Anil.









            [image: Trouvez maintenant les meilleures réponses du joueur en colonne : Si Anil choisit Riz, la meilleure réponse de Bala est Riz (3 au lieu de 2). Les cercles représentent les meilleures réponses du joueur en colonne. Placez un cercle dans la case en haut à gauche. ]



Trouvez maintenant les meilleures réponses du joueur en colonne



Si Anil choisit Riz, la meilleure réponse de Bala est Riz (3 au lieu de 2). Les cercles représentent les meilleures réponses du joueur en colonne. Placez un cercle dans la case en haut à gauche.









            [image: Bala a également une stratégie dominante : Si Anil choisit Manioc, la meilleure réponse de Bala est à nouveau Riz (il reçoit 4 au lieu de 3). Mettez un cercle dans la case en bas à gauche. Riz est donc la stratégie dominante de Bala (les deux cercles se trouvent dans la même colonne). ]



Bala a également une stratégie dominante



Si Anil choisit Manioc, la meilleure réponse de Bala est à nouveau Riz (il reçoit 4 au lieu de 3). Mettez un cercle dans la case en bas à gauche. Riz est donc la stratégie dominante de Bala (les deux cercles se trouvent dans la même colonne).









            [image: Les deux joueurs joueront leur stratégie dominante : Nous prédisons qu’Anil cultivera du Manioc et Bala du Riz, parce que c’est leur stratégie dominante. Là où le point et le cercle coïncident, les deux joueurs jouent la meilleure réponse possible. ]



Les deux joueurs joueront leur stratégie dominante



Nous prédisons qu’Anil cultivera du Manioc et Bala du Riz, parce que c’est leur stratégie dominante. Là où le point et le cercle coïncident, les deux joueurs jouent la meilleure réponse possible.








Comme les deux joueurs ont une stratégie dominante, nous faisons une prédiction simple sur ce que chacun fera : jouer leur stratégie dominante. Anil cultivera du manioc et Bala, du riz.


	équilibre en stratégies dominantes
	Un résultat d’un jeu dans lequel chaque joueur joue sa stratégie dominante.



Ce couple de stratégies est un équilibre en stratégies dominantes du jeu.

Rappelez-vous ce que vous avez vu dans l’Unité 2, l’équilibre indique une situation qui se perpétue. Une certaine variable d’intérêt ne change pas. Ici, le fait qu’Anil choisisse Manioc et Bala, Riz est un équilibre parce qu’aucun d’entre eux ne voudra changer sa décision après avoir vu ce que l’autre joueur a choisi.

Si nous constatons que les deux joueurs dans un jeu à deux joueurs ont des stratégies dominantes, le jeu a un équilibre en stratégies dominantes. Comme nous le verrons plus tard, cela n’est pas toujours le cas. Mais lorsque cela se produit, nous prédisons qu’elles seront les stratégies jouées.

Comme Anil et Bala ont une stratégie dominante, leur choix de culture ne dépend pas de leurs attentes s’agissant du choix de l’autre. Cela est similaire aux modèles de l’Unité 3, dans lesquels le choix d’Alexei quant au nombre d’heures passées à étudier ou le choix du nombre d’heures de travail d’Angela ne dépendaient pas de ce que les autres faisaient. Ici, en revanche, si les décisions ne dépendent pas de ce que font les autres, les gains en dépendent. Par exemple, si Anil joue sa stratégie dominante (Manioc), il se trouve dans une meilleure situation si Bala joue Riz, que si ce dernier choisissait de jouer également Manioc.

Dans l’équilibre en stratégies dominantes, Anil et Bala se sont spécialisés dans la production du bien pour lequel leur terre est la mieux adaptée. Dans ce cas, la simple poursuite de leur intérêt personnel – en choisissant la stratégie garantissant le gain le plus élevé – a généré un résultat qui était :


  	le meilleur des quatre résultats possibles pour chaque joueur ;

  	la stratégie générant les gains totaux les plus élevés pour les deux fermiers.



Dans cet exemple, l’équilibre en stratégies dominantes est le résultat que chacun aurait choisi s’ils avaient trouvé un moyen de coordonner leurs décisions. Bien qu’ils aient indépendamment recherché leur propre intérêt, ils ont été guidés « comme par une main invisible » à un résultat qui était pour chacun dans leurs meilleurs intérêts.

Les problèmes économiques réels ne sont jamais aussi simples, mais la logique fondamentale est identique. La poursuite de l’intérêt personnel sans se préoccuper des autres est parfois considérée comme moralement inacceptable, mais l’étude de l’économie a identifié des situations dans lesquelles cela peut avoir une issue socialement désirable. Il y a, cependant, d’autres cas où la poursuite de l’intérêt personnel conduit à des résultats qui ne sont dans l’intérêt personnel d’aucun des joueurs. Le jeu du dilemme du prisonnier, que nous allons étudier ensuite, décrit l’une de ces situations.


  Question 4.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Brian aime davantage aller au cinéma que regarder un match de football. Anna, quant à elle, préfère regarder le football plutôt que d’aller au cinéma. Si l’un d’entre eux choisit son activité préférée, alors l’autre préfère passer du temps ensemble plutôt que de passer l’après-midi séparément. Le tableau ci-dessous représente les niveaux de bonheur (gains) d’Anna et Brian, selon leur choix d’activité (le premier chiffre est le niveau de bonheur de Brian, le second, celui d’Anna) :

  


            [image:  ]






  À l’aide des informations ci-dessus, nous pouvons conclure que :

  
    	La stratégie dominante pour les deux joueurs est Football.

    	Il n’y a pas d’équilibre en stratégies dominantes.

    	L’équilibre en stratégies dominantes procure le niveau de bonheur le plus élevé pour les deux.

    	Aucun joueur ne voudra dévier de l’équilibre en stratégies dominantes.

  

  
    	Pour Brian, la stratégie dominante est Cinéma.

    	L’équilibre en stratégies dominantes est le résultat dans lequel chaque joueur joue sa stratégie dominante. Dans ce jeu, c’est (Cinéma, Football), avec le gain (4, 3).

    	Brian atteignerait le niveau de bonheur le plus élevé s’ils pouvaient aller ensemble au cinéma. De manière similaire, Anna serait plus heureuse si tous les deux regardaient le football.

    	(Cinéma, Football) est un équilibre en stratégies dominantes. L’absence de toute incitation à dévier est une caractéristique pour tout équilibre en stratégies dominantes.

  




  Quand les économistes ne sont pas d’accord L’homo economicus en question : les individus sont-ils complètement égoïstes ?

  Pendant des siècles, les économistes, et à peu près tout le monde, ont débattu afin de déterminer si les individus sont entièrement motivés par leur intérêt personnel, ou s’ils sont parfois heureux d’aider les autres, même lorsque cela leur coûte. Homo economicus (l’homme économique) est un surnom donné au personnage égoïste et calculateur que vous retrouvez dans les manuels d’économie. Les économistes ont-ils eu raison de considérer qu’homo economicus est le seul acteur sur la scène économique ?

  Dans le même livre où il utilisa pour la première fois l’expression de la « main invisible », Adam Smith indiqua clairement qu’il ne pensait pas que nous étions des homo economicus : « Aussi égoïste que l’homme puisse être supposé, il y a évidemment certains principes dans sa nature qui le conduisent à s’intéresser à la fortune des autres et qui lui rendent nécessaire leur bonheur, quoiqu’il n’en retire rien d’autre que le plaisir de les voir heureux. » (Théorie des sentiments moraux, 1759)

  Néanmoins, depuis Smith, la plupart des économistes ont choisi la position opposée. En 1881, Francis Edgeworth, l’un des fondateurs de l’économie moderne, l’a clairement énoncé dans son livre Mathematical Psychics : « Le premier principe de l’économie est que chaque agent n’est actionné que par l’intérêt personnel ».6

  Pourtant tout le monde a pu observer, et même parfois réalisé, des actes de grande gentillesse ou de bravoure pour le compte d’autrui dans des situations où il y avait peu de chances d’obtenir une récompense. La question pour les économistes est la suivante : le désintéressement évident dans ces actes devrait-il être intégré à l’analyse que nous menons sur le comportement ?

  Certains répondent « non » : de nombreux actes apparemment généreux sont mieux compris si on les considère comme des tentatives de gagner une réputation favorable auprès des autres, qui sera utile à l’acteur dans le futur.

  Aider les autres et respecter des normes sociales n’est peut-être qu’une forme d’intérêt personnel avec un horizon temporel de long terme. C’est ce que pensait l’essayiste H. L. Mencken : « La conscience est cette voix intérieure qui nous avertit qu’il y a peut-être quelqu’un en train de nous regarder. »7

  Depuis les années 1990, pour tenter de résoudre le débat sur des fondements empiriques, les économistes ont réalisé des centaines d’expériences à travers le monde pour observer, à l’aide de jeux économiques, le comportement d’individus (des étudiants, des agriculteurs, des chasseurs de baleines, des magasiniers et des PDG) soumis à de vraies décisions de partage.

  
	réciprocité
	Un type de préférence où l’on est bienveillant et disposé à aider ceux qui sont bienveillants et serviables, et où l’on n’est ni bienveillant, ni disposé à aider ceux qui ne se montrent pas serviables et bienveillants.
	aversion pour les inégalités
	Une aversion pour les résultats où certains individus reçoivent moins que d’autres.



  Des comportements intéressés sont presque toujours observés dans ces expériences. Mais nous observons également de l’altruisme, de la réciprocité, de l’aversion aux inégalités et d’autres préférences qui sont différentes de l’intérêt personnel. Dans de nombreuses expériences, l’homo economicus est minoritaire. Cela est également vrai lorsque les montants à partager (ou à garder pour soi) correspondent à plusieurs jours de salaire.

  Le débat est-il clos ? De nombreux économistes le pensent et considèrent désormais des individus qui sont parfois altruistes, parfois averses aux inégalités et parfois réciproques, en plus des homo economicus. Ils soulignent que l’hypothèse d’intérêt personnel est appropriée dans de nombreux contextes économiques, comme les achats ou les choix d’une technologie maximisant les profits des entreprises. Mais elle l’est bien moins dans d’autres contextes, comme le paiement d’impôts ou l’effort fourni pour notre employeur.
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4.3 Dilemme du prisonnier

Imaginons qu’Anil et Bala soient maintenant confrontés à un problème différent. Chacun décide comment gérer la présence d’insectes parasites qui détruisent leurs cultures, situées dans des champs adjacents. Chacun a deux stratégies possibles :


  	la première est d’utiliser un produit chimique peu coûteux appelé Terminator. Il tue tous les insectes à des kilomètres à la ronde. Terminator s’écoule également dans la source d’eau qu’Anil et Bala utilisent ;

  	la seconde consiste à utiliser le contrôle intégré des parasites (CIP) à la place d’un produit chimique. Un fermier qui utilise CIP introduit des insectes utiles pour la ferme. Les insectes utiles mangent les insectes parasites.



Si l’un d’entre eux seulement choisit Terminator, les dommages restent assez limités. S’ils l’utilisent tous les deux, la contamination de l’eau devient un problème grave qui requiert l’achat d’un système de filtration coûteux. Les Figures 4.3a et 4.3b décrivent leur interaction.




            [image: Interactions sociales dans le jeu du contrôle des parasites ]



Figure 4.3a 
Interactions sociales dans le jeu du contrôle des parasites.






Anil et Bala sont tous les deux conscients de ces résultats. En conséquence, ils savent que leur gain (la somme d’argent qu’ils gagneront au moment de la récolte, moins les coûts de leur stratégie de contrôle des parasites et l’installation d’un système de filtration de l’eau si cela devenait nécessaire) ne dépendra pas uniquement de leur choix, mais aussi du choix de l’autre. Il s’agit d’une interaction stratégique.




            [image: Matrice des gains pour le jeu du contrôle des parasites ]



Figure 4.3b 
Matrice des gains pour le jeu du contrôle des parasites.






Comment vont-ils jouer ? Pour répondre à cette question, nous pouvons utiliser la même méthode que celle de la section précédente (en dessinant des points et des cercles dans la matrice des gains).

Meilleures réponses d’Anil :


  	si Bala choisit CIP : Terminator (éradication des parasites à moindre coût, avec contamination de l’eau limitée) ;

  	si Bala choisit Terminator : Terminator (CIP coûte davantage et ne peut pas fonctionner car le produit chimique de Bala tuera les insectes utiles).



Terminator est donc la stratégie dominante d’Anil.

Vous pouvez vérifier, de la même manière, que Terminator est aussi une stratégie dominante pour Bala.

Puisque Terminator est la stratégie dominante pour les deux joueurs, nous prédisons que les deux joueurs l’utiliseront. L’utilisation de l’insecticide par les deux joueurs est l’équilibre en stratégies dominantes du jeu.


	dilemme du prisonnier
	Un jeu dans lequel les gains tirés de l’équilibre en stratégies dominantes sont inférieurs pour chaque joueur, et inférieurs au total, comparés aux gains si aucun des joueurs n’avait joué la stratégie dominante.



Anil et Bala reçoivent tous deux des gains de 2. Mais chacun serait dans une meilleure  situation s’ils avaient tous les deux utilisé CIP à la place. Ainsi, le résultat prédit n’est pas le meilleur possible. Le jeu du contrôle des parasites est un exemple particulier d’un jeu appelé dilemme du prisonnier.


  Dilemme du prisonnier

  Le nom de ce jeu vient d’une histoire à propos de deux prisonnières (nous les appelons Thelma et Louise), dont les stratégies sont d’Accuser (impliquer) l’autre dans un crime que les prisonnières pourraient avoir commis ensemble, ou de Nier que l’autre prisonnière soit impliquée.

  Si Thelma et Louise nient toutes les deux, elles seront libérées après quelques jours d’interrogatoire.

  Si une prisonnière accuse l’autre, alors que l’autre prisonnière nie, l’accusatrice sera libérée immédiatement (sa sentence n’impliquera pas de prison), tandis que l’autre personne écopera d’une longue peine de prison (dix ans).

  Enfin, lorsque Thelma et Louise choisissent Accuser (ce qui signifie que chacune implique l’autre), elles écopent toutes les deux d’une peine de prison. Puisqu’elles ont coopéré avec la police, la sentence passe de dix à cinq ans. Les gains du jeu sont indiqués dans la Figure 4.4.

  


            [image: Dilemme du prisonnier (gains exprimés en années de prison) ]



Figure 4.4 
Dilemme du prisonnier (gains exprimés en années de prison).






  (Les gains sont écrits en termes de nombre d’années de prison – donc Louise et Thelma préfèrent des nombres faibles.)

  Dans un dilemme du prisonnier, les deux joueurs ont une stratégie dominante (dans cet exemple, Accuser) qui, lorsqu’elle est choisie par les deux, génère un résultat pire pour les deux que s’ils avaient adopté une stratégie différente (dans cet exemple, Nier).

  
    
        

        
    

    
        Une solution au dilemme du prisonnier dans le jeu télévisé Golden Balls
    



  Notre histoire sur Thelma et Louise est fictive, mais ce jeu s’applique à de nombreux problèmes réels. Par exemple, regardez le clip issu d’un jeu télévisé appelé Golden Balls, et vous verrez comment un simple citoyen a réussi de manière astucieuse à résoudre le dilemme du prisonnier.

  Dans les exemples économiques, la stratégie mutuellement bénéfique (Nier) est généralement appelée Coopération, alors que la stratégie dominante (Accuser) est appelée Défection. Coopérer ne signifie pas que les joueurs se réunissent pour décider de ce qu’ils font. Les règles du jeu imposent toujours que chaque joueur choisisse sa stratégie de façon indépendante.



Le contraste entre le jeu de la main invisible et le dilemme du prisonnier montre que l’intérêt personnel peut mener à des résultats favorables, mais peut aussi avoir des résultats que personne n’approuverait. De tels exemples nous aident à comprendre plus précisément comment les marchés peuvent parfois exploiter l’intérêt personnel pour améliorer le fonctionnement de l’économie, ainsi que les limites des marchés.

Trois aspects de l’interaction entre Anil et Bala nous ont conduits à prédire un résultat malheureux dans le jeu du dilemme du prisonnier :


  	ils n’accordaient aucune valeur aux gains de l’autre, et n’ont donc pas internalisé (pris en compte) le coût que leurs actions infligeaient à l’autre ;

  	il n’y avait aucun moyen pour Anil, Bala ou qui que ce soit d’autre de faire payer au fermier utilisant le pesticide les préjudices ainsi causés ;

  	ils ne pouvaient pas se mettre d’accord en amont sur ce que chacun ferait. S’ils avaient pu le faire, ils auraient simplement accepté d’utiliser tous les deux CIP, ou ils auraient interdit l’utilisation du Terminator.



Si un ou plusieurs de ces problèmes peuvent être surmontés, alors le jeu peut avoir pour solution le résultat préféré par les deux joueurs. Aussi, dans le reste de cette unité, nous allons voir comment y parvenir.


  Question 4.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Dimitrios et Ameera travaillent en tant que cambistes pour une banque d’investissement internationale. Ils sont interrogés par la police en raison d’une suspicion quant à leur implication dans une série de manipulations de marchés. Le tableau ci-dessous indique le coût de chaque stratégie (en termes d’années pour la sentence de prison reçue), selon qu’ils s’accusent mutuellement ou nient le crime. Le premier nombre est le gain de Dimitrios, tandis que le second est le gain d’Ameera (les nombres négatifs indiquent des pertes). Supposez que le jeu soit un jeu simultané ponctuel.

  


            [image:  ]






  À l’aide de ces informations, nous pouvons conclure que :

  
    	Les deux traders résisteront et nieront leur implication.

    	Les deux traders s’accuseront l’un l’autre, même s’ils finissent par prendre 8 ans de prison.

    	Ameera accusera, peu importe ce qu’elle attend que Dimitrios fasse.

    	Il y a une petite possibilité pour que les deux traders s’en sortent avec une peine de 2 ans chacun.

  

  
    	Nier est une stratégie dominée aussi bien pour Dimitrios que pour Ameera, donc ils vont Accuser.

    	Pour Dimitrios et Ameera, Accuser est une stratégie dominante. En conséquence, le résultat où ils s’accusent mutuellement et finissent par écoper de 8 ans de prison est un équilibre en stratégies dominantes.

    	Accuser est la meilleure réponse d’Ameera, quelle que soit la stratégie de Dimitrios, donc elle choisira toujours Accuser. C’est une stratégie dominante.

    	Ce résultat ne peut se produire que si Dimitrios et Ameera nient tous les deux. Nier est une stratégie dominée pour tous les deux, de sorte qu’elle ne serait jamais choisie.

  




  Exercice 4.2 Publicité à caractère politique

  De nombreuses personnes considèrent la publicité en politique (lors des campagnes) comme un exemple classique de dilemme du prisonnier.

  
    	En prenant pour exemple une campagne politique récente qui vous est familière, expliquez si cela a été le cas.

    	Écrivez un exemple de matrice des gains dans ce cas.
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4.4 Préférences sociales : l’altruisme

Lorsque des étudiants jouent à des jeux ponctuels du dilemme du prisonnier en classe ou dans le cadre d’expériences en laboratoire – parfois pour des sommes importantes d’argent –, il n’est pas rare d’observer que la moitié des participants ou plus choisissent la stratégie de Coopération plutôt que celle de Défection, bien que la défection mutuelle soit la stratégie dominante pour des joueurs qui ne se préoccupent que de leurs propres gains monétaires. Une interprétation de ces résultats est que les joueurs sont altruistes.

Par exemple, si Anil s’était suffisamment préoccupé du préjudice qu’il infligeait à Bala en utilisant Terminator quand Bala utilisait CIP, alors CIP aurait été la meilleure réponse d’Anil à l’utilisation de CIP par Bala. Et si Bala s’était comporté de la même façon, alors CIP aurait constitué une meilleure réponse mutuelle et les deux joueurs n’auraient plus été pris dans un dilemme du prisonnier.

On dit d’une personne désireuse de supporter un coût dans le but d’aider une autre personne qu’elle a des préférences altruistes. Dans l’exemple que nous venons juste de donner, Anil était prêt à renoncer à 1 unité de gain, car cela aurait imposé une perte de 2 unités à Bala. Le coût pour lui de choisir CIP alors que Bala avait choisi CIP était de 1, et cela a conféré un bénéfice de 2 à Bala, ce qui signifie qu’Anil s’est comporté de façon altruiste.


	préférences sociales
	Les préférences qui accordent une valeur à ce qu’il advient des autres, quand bien même cela résulterait en des gains inférieurs pour soi.



Les modèles économiques utilisés dans l’Unité 3 reposaient sur l’hypothèse de préférences égoïstes. Alexei, l’étudiant, et Angela, la fermière, se souciaient de leur propre temps libre et de leurs propres notes ou de leur consommation. Les gens se soucient généralement non seulement d’eux-mêmes, mais aussi des autres. Le cas échéant, nous disons que l’individu manifeste des préférences sociales. L’altruisme est un exemple d’une préférence sociale. La rancune ou la jalousie sont également des préférences sociales.

Les préférences altruistes sous forme de courbes d’indifférence

Dans les unités antérieures, nous avons utilisé des courbes d’indifférence et des ensembles des possibles pour modéliser les comportements d’Alexei et d’Angela. Nous pouvons faire de même pour étudier comment les gens interagissent lorsque les préférences sociales font partie de leurs motivations.

Imaginez la situation suivante. Anil a reçu quelques tickets de loterie nationale, et l’un d’entre eux a permis de remporter un prix de 10 000 roupies. Il peut, bien évidemment, garder tout l’argent pour lui, mais il peut également en partager une partie avec son voisin Bala. La Figure 4.5 représente graphiquement cette situation. L’axe des abscisses représente la somme d’argent (en milliers de roupies) qu’Anil garde pour lui, et l’axe des ordonnées représente le montant qu’il donne à Bala. Chaque point (x, y) représente une combinaison des montants d’argent pour Anil (x) et Bala (y) en milliers de roupies. Le triangle coloré représente les choix possibles pour Anil. Au coin (10, 0) situé sur l’axe des abscisses, Anil garde tout. À l’autre coin (0, 10) sur l’axe des ordonnées, Anil donne tout à Bala. L’ensemble des possibles d’Anil est l’aire colorée.


	jeu à somme nulle
	Un jeu dans lequel les gains et les pertes des joueurs se somment à zéro, pour toutes les combinaisons stratégiques possibles.



Les préférences d’Anil peuvent être représentées par des courbes d’indifférence, qui montrent les combinaisons des montants pour Anil et Bala qui sont toutes préférées de manière égale par Anil. La Figure 4.5 illustre deux cas. Dans le premier, Anil a des préférences égoïstes, de sorte que ses courbes d’indifférence sont des droites verticales ; dans le second, il est légèrement altruiste – il se soucie de Bala –, de sorte que ses courbes d’indifférence sont décroissantes.





            [image: La façon dont Anil choisit de distribuer ses gains à la loterie dépend de sa nature égoïste ou altruiste. ]



Figure 4.5 
La façon dont Anil choisit de distribuer ses gains à la loterie dépend de sa nature égoïste ou altruiste.









            [image: Gains possibles : Chaque point (x, y) sur la figure représente une combination des montants d’argent pour Anil (x) et Bala (y), en milliers de roupies. Le triangle coloré représente les choix possibles d’Anil. ]



Gains possibles



Chaque point (x, y) sur la figure représente une combination des montants d’argent pour Anil (x) et Bala (y), en milliers de roupies. Le triangle coloré représente les choix possibles d’Anil.









            [image: Courbes d’indifférence quand Anil est égoïste : Si Anil ne se préoccupe absolument pas de ce que Bala reçoit, ses courbes d’indifférence sont des droites verticales. Il est indifférent entre la situation où Bala reçoit beaucoup et celle où il ne recevrait rien. Il préfère les courbes les plus à droite, car il obtient alors plus d’argent. ]



Courbes d’indifférence quand Anil est égoïste



Si Anil ne se préoccupe absolument pas de ce que Bala reçoit, ses courbes d’indifférence sont des droites verticales. Il est indifférent entre la situation où Bala reçoit beaucoup et celle où il ne recevrait rien. Il préfère les courbes les plus à droite, car il obtient alors plus d’argent.









            [image: Meilleure option d’Anil : Étant donné son ensemble des possibles, la meilleure option d’Anil est A, où il garde tout l’argent. ]



Meilleure option d’Anil



Étant donné son ensemble des possibles, la meilleure option d’Anil est A, où il garde tout l’argent.









            [image: Que se passe-t-il si Anil se préoccupe de Bala ? : Néanmoins, Anil pourrait se soucier de son voisin Bala. Le cas échéant, il sera plus heureux si Bala est plus riche : autrement-dit, il tire de l’utilité de la consommation de Bala. Aussi, ses courbes d’indifférence sont décroissantes. ]



Que se passe-t-il si Anil se préoccupe de Bala ?



Néanmoins, Anil pourrait se soucier de son voisin Bala. Le cas échéant, il sera plus heureux si Bala est plus riche : autrement-dit, il tire de l’utilité de la consommation de Bala. Aussi, ses courbes d’indifférence sont décroissantes.









            [image: Les courbes d’indifférence d’Anil quand il est légèrement altruiste : Les points B et C sont égaux pour Anil, ainsi la situation où Anil garde 7 et Bala obtient 3 est aussi bonne pour Anil que celle où il obtient 6 et Bala 5. Sa meilleure option possible est le point B. ]



Les courbes d’indifférence d’Anil quand il est légèrement altruiste



Les points B et C sont égaux pour Anil, ainsi la situation où Anil garde 7 et Bala obtient 3 est aussi bonne pour Anil que celle où il obtient 6 et Bala 5. Sa meilleure option possible est le point B.








Si Anil est égoïste, la meilleure option étant donné son ensemble des possibles est A, où il garde tout l’argent. Si Anil retire de l’utilité de la consommation de Bala, ses courbes d’indifférence sont décroissantes et il peut préférer un résultat permettant à Bala d’avoir un peu d’argent.

Leibniz : Trouver la distribution optimale avec des préférences altruistes

Avec les courbes d’indifférence particulières montrées dans la Figure 4.5, la meilleure option possible pour Anil est le point B (7, 3), où Anil garde 7 000 roupies et en donne 3 000 à Bala. Anil préfère donner 3 000 roupies à Bala, même si cela lui coûte 3 000 roupies. Il s’agit d’un exemple d’altruisme : Anil est prêt à supporter un coût au bénéfice de quelqu’un d’autre.


  Exercice 4.3 Altruisme et désintéressement

  En utilisant les mêmes axes que dans la Figure 4.5 :

  
    	À quoi ressembleraient les courbes d’indifférence d’Anil s’il se souciait autant de la consommation de Bala que de la sienne ?

    	À quoi ressembleraient-elles s’il retirait de l’utilité uniquement de la somme totale de sa consommation et celle de Bala ?

    	À quoi ressembleraient-elles s’il retirait de l’utilité uniquement de la consommation de Bala ?

    	Dans chacun de ces cas, proposez une situation du monde réel dans laquelle Anil pourrait avoir ces préférences, en précisant comment Anil et Bala obtiennent leurs gains.

  




  Question 4.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Dans la Figure 4.5, Anil vient de gagner à la loterie et a reçu une somme de 10 000 roupies. Il réfléchit à la répartition (ou pas) de son gain avec son ami Bala. Malheureusement, avant qu’il ne décide du partage de ses gains, il reçoit un avis d’imposition portant sur ces gains, d’un montant de 3 000 roupies. À l’aide de ces informations, laquelle de ces affirmations est vraie ?

  
    	Bala recevra 3 000 roupies, si Anil est partiellement altruiste.

    	Si Anil est quelque peu altruiste et conserve 7 000 roupies avant la réception de l’avis d’imposition, il conservera toujours 7 000 roupies après la réception de l’avis d’imposition et deviendra complètement égoïste.

    	Anil se situera sur une courbe d’indifférence plus basse après réception de l’avis d’imposition.

    	Si Anil avait été si profondément altruiste qu’il était uniquement préoccupé par la part de Bala, alors Bala aurait reçu la même somme avant et après la réception de l’avis d’imposition.

  

  
    	Sans l’impôt, Anil aurait donné exactement 3 000 roupies à Bala. Avec un revenu total désormais à 7 000 roupies, Anil choisira de donner moins que cela.

    	Nous supposons que les préférences sont fixes. Par conséquent, Anil restera quelque peu altruiste et donnera une partie de ses gains à Bala.

    	L’impôt peut être représenté par un déplacement vers l’intérieur de la frontière des possibles. Aussi, le choix optimal d’Anil se traduira par un déplacement sur une courbe d’indifférence plus basse qu’avant.

    	Bala aurait reçu 10 000 et 7 000 roupies, respectivement, avant et après l’avis d’imposition.
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4.5 Préférences altruistes dans le dilemme du prisonnier

Quand Anil et Bala voulaient se débarrasser des parasites (Section 4.3), ils se trouvaient pris dans un dilemme du prisonnier. L’une des raisons pour ce résultat malheureux venait en partie du fait qu’ils ne tenaient pas compte des coûts que leurs actions infligeaient à l’autre. Le choix du mode de contrôle des parasites reposant sur l’insecticide impliquait un comportement de passager clandestin à l’égard de la contribution de l’autre fermier pour garantir une eau propre.

Si Anil se soucie du bien-être de Bala autant que du sien, le résultat peut être différent.

Dans la Figure 4.6, les deux axes représentent maintenant les gains d’Anil et de Bala. Tout comme dans l’exemple de la loterie, le diagramme montre les résultats possibles. Cependant, dans ce cas, l’ensemble des possibles a seulement quatre points. Nous avons désigné les noms des stratégies par des lettres pour des raisons de commodité : Terminator est T, CIP est I. Vous pouvez remarquer que les mouvements vers le haut et la droite, de (T, T) vers (I, I), sont « gagnant – gagnant » : chacun obtient un gain plus élevé. Au contraire, un mouvement vers le haut et la gauche, ou vers le bas et la droite, de (I, T) vers (T, I) ou le contraire, est « gagnant-perdant ». Une situation « gagnant-perdant » signifie que Bala obtient un gain plus élevé aux dépens d’Anil, ou qu’Anil en bénéficie aux dépens de Bala.

Tout comme dans le cas du partage des gains de la loterie, nous examinons deux cas. Si Anil ne se soucie pas du bien-être de Bala, ses courbes d’indifférence sont des droites verticales. S’il s’en soucie, elles sont décroissantes. Utilisez la Figure 4.6 pour voir ce qui adviendra dans chaque cas.





            [image: Les gains d’Anil et Bala : La décision d’Anil d’utiliser CIP (I) ou Terminator (T) comme stratégie de gestion de sa culture dépend de sa nature complètement égoïste ou quelque peu altruiste. ]



Les gains d’Anil et Bala



Figure 4.6 
La décision d’Anil d’utiliser CIP (I) ou Terminator (T) comme stratégie de gestion de sa culture dépend de sa nature complètement égoïste ou quelque peu altruiste.









            [image: Les gains d’Anil et Bala : Les deux axes du graphique représentent les gains d’Anil et de Bala. Les quatre points sont les résultats possibles associés aux stratégies. ]



Les gains d’Anil et Bala



Les deux axes du graphique représentent les gains d’Anil et de Bala. Les quatre points sont les résultats possibles associés aux stratégies.









            [image: Courbes d’indifférence d’Anil quand il ne se soucie pas de Bala : Si Anil ne se soucie pas du bien-être de Bala, ses courbes d’indifférence seront verticales, de sorte que (T, I) sera le résultat préféré. Il préfère (T, I) à (I, I), aussi il devrait choisir T si Bala choisissait T. Si Anil est complètement égoïste, T est sans ambiguïté son meilleur choix. ]



Courbes d’indifférence d’Anil quand il ne se soucie pas de Bala



Si Anil ne se soucie pas du bien-être de Bala, ses courbes d’indifférence seront verticales, de sorte que (T, I) sera le résultat préféré. Il préfère (T, I) à (I, I), aussi il devrait choisir T si Bala choisissait T. Si Anil est complètement égoïste, T est sans ambiguïté son meilleur choix.









            [image: Courbes d’indifférence d’Anil quand il se soucie de Bala : Quand Anil se soucie du bien-être de Bala, les courbes d’indifférence sont décroissantes et (I, I) est son résultat préféré. Si Bala choisit I, Anil devrait choisir I. Anil devrait aussi choisir I si Bala choisit T, car il préfère (I, T) à (T, T). ]



Courbes d’indifférence d’Anil quand il se soucie de Bala



Quand Anil se soucie du bien-être de Bala, les courbes d’indifférence sont décroissantes et (I, I) est son résultat préféré. Si Bala choisit I, Anil devrait choisir I. Anil devrait aussi choisir I si Bala choisit T, car il préfère (I, T) à (T, T).








La Figure 4.6 démontre que lorsque Anil est complètement égoïste, sa stratégie dominante est Terminator (comme nous l’avons déjà vu). Mais si Anil se préoccupe suffisamment de Bala, sa stratégie dominante est CIP. Si Bala agit de même, alors ils choisiront tous deux CIP, ce qui mènera au résultat que tous deux préfèrent le plus.

La leçon principale est que si les individus se soucient les uns des autres, les dilemmes sociaux sont plus simples à résoudre. Cela nous aide à comprendre les exemples historiques dans lesquels des individus coopèrent mutuellement pour l’irrigation ou pour faire appliquer le Protocole de Montréal visant à protéger la couche d’ozone, plutôt que de profiter de la coopération des autres en se comportant en passager clandestin.


  Question 4.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 4.6 montre les préférences d’Anil lorsqu’il est complètement égoïste, et aussi lorsqu’il est quelque peu altruiste, lorsqu’il participe avec Bala au jeu du dilemme du prisonnier :

  À partir du graphique, nous pouvons dire que :

  
    	Quand Anil est complètement égoïste, utiliser Terminator est sa stratégie dominante.

    	Quand Anil est quelque peu altruiste, utiliser Terminator est sa stratégie dominante.

    	Quand Anil est complètement égoïste, (T, T) est l’équilibre en stratégies dominantes, même si c’est sur une courbe d’indifférence plus basse pour lui que (T, I).

    	Si Anil est quelque peu altruiste et que les préférences de Bala sont identiques aux siennes, (I, I) est l’équilibre en stratégies dominantes.

  

  
    	(T, I) est sur une courbe d’indifférence plus élevée que (I, I) (donc se trouve davantage vers la droite) et (T, T) est sur une courbe d’indifférence verticale plus élevée que (I, T). Donc utiliser le Terminator est une stratégie dominante pour Anil lorsqu’il est complètement égoïste.

    	Lorsque Anil est en partie altruiste, (I, I) est sur une courbe d’indifférence plus élevée que (T, I), et (I, T) est sur une courbe également plus élevée que (T, T). Donc recourir au CIP sera la stratégie dominante d’Anil.

    	Terminator est une stratégie dominante pour les deux joueurs, donc (T, T) est un équilibre en stratégies dominantes. Anil préférerait (T, I), mais Bala ne choisira jamais CIP.

    	CIP est une stratégie dominante pour Anil lorsqu’il se montre quelque peu altruiste. Si Bala a les mêmes préférences, CIP sera une stratégie dominante pour lui aussi, donc (I, I) est l’équilibre en stratégies dominantes.

  




  Exercice 4.4 Intérêt personnel amoral

  Imaginez une société dans laquelle tout le monde est motivé uniquement par son intérêt personnel (ne se soucie que de sa propre richesse) et amoral (ne respecte aucune règle éthique qui interférerait avec l’accumulation de richesse). En quoi cette société serait-elle différente de celle dans laquelle vous vivez ?

  Considérez la liste suivante :

  
    	familles ;

    	lieux de travail ;

    	voisinages ;

    	trafic sur les routes ;

    	vie politique (est-ce que les gens voteraient ?).
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4.6 Biens publics, passager clandestin et interaction répétée

Considérons maintenant la deuxième raison d’un résultat regrettable dans le jeu du dilemme du prisonnier. Il était impossible pour Anil ou Bala (ou qui que ce soit d’autre) de faire payer les utilisateurs d’insecticide pour le préjudice causé.

Les problèmes d’Anil et Bala sont hypothétiques, mais ils reflètent les vrais dilemmes de passager clandestin auxquels sont confrontées de nombreuses personnes dans le monde. Par exemple, tout comme en Espagne, de nombreux fermiers d’Asie du Sud-Est s’appuient sur un système d’irrigation partagé pour produire leurs cultures. Le système requiert un entretien régulier et de nouveaux investissements. Chaque fermier doit décider à quelle hauteur il contribue à ces activités. Ces activités bénéficient à la communauté dans son ensemble, et si le fermier n’est pas volontaire pour y contribuer, il se pourrait que d’autres le fassent de toute façon.

Imaginez quatre fermiers qui choisissent de contribuer ou non à l’entretien d’un projet d’irrigation.


	bien public
	Un bien dont l’usage par un individu ne limite pas sa disponibilité pour les autres. Connu également sous le terme : bien non rival. Voir également : bien public non exclusif, bien artificiellement rare.



Pour chaque fermier, contribuer au projet coûte 10 $. En revanche, lorsqu’un fermier contribue, chacun des quatre fermiers bénéficie, grâce à l’irrigation, d’une augmentation du rendement de ses cultures, et gagne 8 $. La contribution au projet d’irrigation est appelée un bien public, car lorsqu’un individu supporte un coût pour fournir le bien, chacun en bénéficie.

Considérez maintenant la décision que doit prendre Kim, une fermière parmi les quatre. La Figure 4.7 montre comment sa décision dépend de ses gains totaux, mais également du nombre d’autres fermiers qui décident de contribuer au projet d’irrigation.




            [image: Gains de Kim dans le jeu du bien public ]



Figure 4.7 
Gains de Kim dans le jeu du bien public.






Par exemple, si deux des autres fermiers contribuent, Kim recevra un bénéfice de 8 $ de chacune de leurs contributions. Ainsi, si elle-même ne contribue pas, son gain total, indiqué en rouge, est 16 $. Si elle décide de contribuer, elle recevra un bénéfice additionnel de 8 $ (tout comme les trois autres fermiers). Cela lui coûtera toutefois 10 $, son gain total sera donc de 14 $, comme indiqué sur la Figure 4.7 et calculé dans la Figure 4.8.





  
    	Bénéfice de la contribution des autres
    	
    	16
  

  
    	Plus le bénéfice de sa propre contribution
    	+
    	8
  

  
    	Moins le coût de sa contribution
    	–
    	10
  

  
    	Total
    	
    	14 $
  






Figure 4.8 
Lorsque deux autres fermiers contribuent, les gains de Kim sont plus faibles si elle contribue également.






Les Figures 4.7 et 4.8 illustrent le dilemme social. Qu’importe ce que les autres fermiers décident de faire, Kim gagne plus d’argent si elle ne contribue pas que si elle contribue. Ne pas contribuer est une stratégie dominante. Elle peut bénéficier gratuitement des contributions des autres en se comportant en passager clandestin.

Ce jeu du bien public est un dilemme du prisonnier dans lequel il y a plus de deux joueurs. Si les fermiers se soucient uniquement de leur propre gain monétaire, il y aura un équilibre en stratégies dominantes dans lequel aucun ne contribuera et leurs gains seront tous nuls. D’un autre côté, s’ils contribuaient tous, ils gagneraient chacun 22 $. Chacun bénéficierait si chacun coopérait, mais quoi que fassent les autres, chacun gagnerait plus en se comportant un passager clandestin.

L’altruisme pourrait aider à résoudre le problème de passager clandestin : si Kim se préoccupait des autres fermiers, elle serait sans doute disposée à contribuer au projet d’irrigation. Mais si un grand nombre de personnes est impliqué dans un jeu de bien public, il est moins probable que l’altruisme suffise à maintenir un résultat mutuellement bénéfique.

Pourtant, dans le monde entier, de vrais fermiers et pêcheurs se sont confrontés, en de nombreuses occasions et avec succès, à des situations de biens publics. Les données recueillies par Elinor Ostrom, une chercheuse en sciences politiques, et par d’autres chercheurs sur des projets d’irrigation collectifs en Inde, au Népal et dans d’autres pays montrent que le degré de coopération varie. Dans certaines communautés, la confiance éprouvée favorise la coopération. Dans d’autres, il n’y a pas de coopération. Dans le sud de l’Inde, par exemple, il y avait plus de conflits sur l’utilisation de l’eau dans les villages caractérisés par des inégalités extrêmes en termes de répartition des terres et en raison du système de castes. Les villages moins inégalitaires entretenaient mieux leurs systèmes d’irrigation : il était plus simple d’y maintenir la coopération.8


  Les grands économistes Elinor Ostrom

  [image: Elinor Ostrom]
Le choix de nommer en 2009 Elinor Ostrom (1933–2012), une chercheuse en sciences politiques, comme co-lauréate du prix Nobel d’économie a surpris la plupart des économistes. Par exemple, Steven Levitt, un professeur à l’université de Chicago, a admis qu’il ne connaissait rien à ses travaux, et qu’il « ne se souvenait pas avoir vu ou entendu son nom mentionné par un économiste ».

  D’autres, au contraire, ont vigoureusement défendu ce choix. Vernon Smith, un économiste expérimental, précédent lauréat du prix Nobel, a félicité le comité Nobel pour avoir reconnu l’originalité d’Elinor Ostrom, « son bon sens scientifique » et sa volonté d’écouter « attentivement les données ».

  Toute la carrière académique d’Ostrom s’est concentrée sur un concept jouant un rôle central en économie, mais qui est rarement analysé de façon détaillée : la propriété. Ronald Coase avait établi l’importance d’une définition claire des droits de propriété lorsque les actions d’une personne affectent le bien-être des autres. Mais la principale préoccupation de Coase concernait la frontière à tracer entre les individus et l’État au moment de réguler de telles actions. Ostrom a exploré une situation intermédiaire où les communautés, plutôt que les individus ou les gouvernements formels, détiennent les droits de propriété.

  Ce qui semblait acquis à l’époque était qu’une propriété collective informelle des ressources aurait mené à une « tragédie des communs ». Autrement dit, les économistes estimaient que les ressources ne pouvaient être utilisées efficacement et durablement sous un régime de propriété collective. Grâce à Elinor Ostrom, ce point de vue ne fait plus consensus.

  Elle commença par distinguer les ressources détenues sous le régime d’une propriété commune de celles en accès libre.

  
    	La propriété commune suppose une communauté bien définie d’utilisateurs qui sont capables, en pratique, sinon légalement, d’empêcher des individus extérieurs d’exploiter la ressource. Les zones de pêche côtière, les pâturages ou les zones forestières sont des exemples.

    	Les ressources en accès libre, comme les zones de pêche de haute mer ou les émissions de carbone dans l’atmosphère, peuvent être exploitées sans restriction autre que celles imposées par les États, qu’ils agissent seuls ou au travers d’accords internationaux.

  

  
	norme sociale
	Un accord commun entre la plupart des membres d’une société sur ce que les individus devraient faire dans une situation donnée, quand leurs actions affectent les autres.



  Ostrom n’était pas la seule à souligner cette distinction, mais elle s’est appuyée sur une combinaison unique d’études de cas, de méthodes statistiques, de modèles de théorie des jeux avec des composantes non orthodoxes, et d’expériences en laboratoire, pour essayer de comprendre comment éviter des tragédies des communs.

  Elle a découvert une grande diversité dans la gestion de la propriété commune. Certaines communautés ont été capables de créer des règles et de s’appuyer sur les normes sociales pour mettre en place une utilisation soutenable des ressources, alors que d’autres ont échoué à en faire autant. Elle a passé une grande partie de sa carrière à tenter d’identifier les critères de réussite et à utiliser la théorie afin de comprendre pourquoi certaines dispositions ont bien fonctionné, tandis que d’autres pas.

  De nombreux économistes croyaient que la diversité des résultats pouvait être comprise à l’aide de la théorie des jeux répétés, qui prédit que même lorsque les individus ne se soucient que d’eux-mêmes, si les interactions sont répétées avec une probabilité suffisamment grande et que les individus sont suffisamment patients, alors des résultats coopératifs peuvent perdurer indéfiniment.

  Mais cela ne constituait pas une explication satisfaisante aux yeux d’Ostrom, en partie parce que le même mécanisme prédisait que n’importe quel résultat, y compris l’épuisement rapide des ressources, pouvait aussi se produire.

  Plus important encore, Ostrom savait qu’une utilisation soutenable des ressources était garantie par des actions qui s’éloignaient clairement de l’hypothèse de l’intérêt personnel matériel. En particulier, les individus semblaient prêts à supporter volontairement des coûts considérables pour punir les individus violant les règles ou les normes. D’après l’économiste Paul Romer, elle reconnaissait le besoin « d’élargir les modèles de préférences humaines pour y inclure un goût contingent pour la punition d’autrui ».

  Ostrom a développé des modèles simples de théorie des jeux dans lesquels les individus ont des préférences non orthodoxes et se soucient directement de la confiance et de la réciprocité. Elle chercha également les manières dont les individus confrontés à un dilemme social évitaient la tragédie en changeant les règles, de sorte que la nature stratégique de l’interaction était transformée.

  Elle a travaillé avec des économistes pour développer une série d’expérimentations pionnières, confirmant l’utilisation répandue de punitions coûteuses en réponse à l’extraction excessive de ressources, et a démontré également le pouvoir de la communication et le rôle important des accords informels dans le maintien de la coopération. Thomas Hobbes, un philosophe du 17e siècle, avait affirmé que les accords devaient être appliqués par les pouvoirs publics, car « les conventions, sans l’épée, ne sont que des mots, et n’ont aucune force propre à rassurer un homme ». Ostrom n’était pas d’accord avec cela. Comme elle l’écrivit dans le titre d’un article important, les conventions – même sans épée – rendent l’autogestion possible.9



Les préférences sociales expliquent en partie pourquoi ces communautés évitent la tragédie des communs de Garrett Hardin. Elles peuvent également trouver des manières de dissuader les comportements de passager clandestin.

Jeux répétés

Se comporter en passager clandestin aujourd’hui peut avoir, demain ou dans quelques années, des conséquences déplaisantes. Les relations qui ont cours sont une caractéristique importante des relations sociales qui n’était pas décrite par les modèles que nous avons utilisés jusqu’ici : la vie n’est pas un jeu ponctuel.

L’interaction entre Anil et Bala dans notre modèle était un jeu ponctuel. Pourtant, en tant que propriétaires de champs voisins, Anil et Bala peuvent être décrits de façon plus réaliste comme étant engagés dans un jeu répété.

Réfléchissez aux changements qu’apporterait la représentation de leur interaction comme un jeu répété à chaque saison. Supposez que Bala adopte le CIP. Quelle est la meilleure réponse d’Anil? Il raisonnerait ainsi :


  	Anil

  	« Si je joue CIP, Bala continuera peut-être alors d’en faire autant, mais si j’utilise Terminator – ce qui augmenterait mes profits cette saison – Bala utiliserait également Terminator l’année prochaine. Donc à moins que je sois extrêmement impatient s’agissant de mes revenus présents, j’ai intérêt à continuer avec le CIP. »



Bala pourrait raisonner exactement de la même façon. Le résultat serait qu’ils continueraient ainsi tous les deux à jouer CIP année après année.

Dans la prochaine section, nous examinerons les données expérimentales portant sur la manière dont les personnes se comportent lorsqu’un jeu du bien public est répété.


  Question 4.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Quatre fermiers décident s’ils vont contribuer à la maintenance d’un projet d’irrigation. Pour chaque fermier, le coût de contribution au projet est de 10 $. Mais pour chaque fermier qui contribue, les quatre en tirent un bénéfice grâce à l’augmentation du rendement de leur culture, et ils gagnent donc tous 8 $.

  Parmi les affirmations suivantes, lesquelles sont correctes ?

  
    	Si tous les fermiers sont égoïstes, aucun d’eux ne contribuera.

    	Si l’un des fermiers, Kim, se préoccupe de son voisin Jim autant que d’elle-même, elle contribuera à hauteur de 10 $.

    	Si Kim est altruiste et contribue pour 10 $, les autres pourraient également contribuer, même s’ils sont égoïstes.

    	Si les fermiers doivent reconsidérer leur décision chaque année, ils pourraient choisir de contribuer au projet même s’ils sont égoïstes.

  

  
    	Ne Pas Contribuer est une stratégie dominante pour tous les fermiers : quel que soit ce que les autres font, leur bénéfice personnel en contribuant est de 8 $, mais le coût est de 10 $.

    	Dans ce cas, elle gagnera 16 $ en contribuant, ce qui est supérieur au coût.

    	Quoi que Kim fasse, la stratégie dominante pour un fermier égoïste est de Ne Pas Contribuer.

    	Si les fermiers ont une relation durable, ils pourraient tous décider de contribuer, afin de tirer les bénéfices futurs de cette coopération continue. Si l’un des voisins ne participe pas une année, la coopération cesserait. Sachant cela, ils ont une incitation à contribuer dès à présent.

  



4.7 Contributions au bien public et punition par les pairs

Une expérience démontre que les individus peuvent maintenir de hauts niveaux de coopération dans un jeu du bien public, tant qu’ils ont la possibilité de cibler les passagers clandestins, une fois qu’il est établi qui a moins contribué que la norme.

La Figure 4.9a montre les résultats d’expériences de laboratoire qui imitent les coûts et bénéfices d’une contribution à un bien public dans le monde réel. Les expériences ont été menées dans des villes à travers le monde. Dans chaque expérience, les participants jouent à un jeu du bien public à 10 tours, similaire à celui que nous venons de décrire, impliquant Kim et les autres fermiers. À chaque tour, les individus de l’expérience (nous les appelons les « sujets ») reçoivent 20 $. Ils sont répartis aléatoirement dans de petits groupes, généralement de quatre personnes, qui ne se connaissent pas. On leur demande de choisir quel montant des 20 $ ils souhaitent mettre dans un pot commun. Le pot commun est un bien public. Pour chaque dollar contribué, chaque personne du groupe, y compris le contributeur, reçoit 0,40 $.

Imaginez que vous jouez au jeu, et que vous vous attendez à ce que les trois autres membres du groupe contribuent chacun à hauteur de 10 $. Ainsi, si vous ne contribuez pas, vous gagnerez 32 $ (trois fois 4 $ provenant de leurs contributions, qui s’ajoutent à vos 20 $ initiaux que vous conservez). Les autres ont payé 10 $, donc ils n’obtiennent que 32 $ - 10 $ = 22 $ chacun. Au contraire, si vous contribuez également à hauteur de 10 $, chacun, vous y compris, reçoit 22 $ + 4 $ = 26 $. Malheureusement pour le groupe, vous obtenez plus en ne contribuant pas – car le gain à jouer le passager clandestin (32 $) est supérieur au gain obtenu en contribuant (26 $). Et malheureusement pour vous, la même logique s’applique à chacun des autres membres du groupe.

Après chaque tour, on informe les participants de la contribution des autres membres du groupe. Dans la Figure 4.9a, chaque ligne représente l’évolution au cours du temps des contributions moyennes dans différents endroits dans le monde. Tout comme dans le dilemme du prisonnier, les individus ne sont décidément pas seulement motivés par leur intérêt personnel.




            [image: Expériences du bien public dans le monde : contributions sur 10 périodes ]



Figure 4.9a 
Expériences du bien public dans le monde : contributions sur 10 périodes.






Benedikt Herrmann, Christian Thoni, and Simon Gachter. 2008. ‘Antisocial Punishment Across Societies.’ Science 319 (5868): pp. 1362–67.






Comme vous pouvez le voir, les joueurs de Chengdu ont contribué à hauteur de 10 $ au premier tour, comme décrit ci-dessus. Dans chaque population où le jeu est réalisé, les contributions au bien public sont importantes au cours de la première période, bien qu’elles soient bien plus élevées dans certaines villes (Copenhague) par rapport à d’autres (Melbourne). Cela est remarquable : si vous vous souciez uniquement de votre propre gain, la stratégie dominante est de ne pas contribuer du tout. Les contributions initiales substantielles pourraient avoir eu lieu car les participants de l’expérience valorisaient leur contribution en tenant compte du gain des autres (ils étaient altruistes). La difficulté (ou, comme l’aurait dit Hardin, la tragédie) est évidente. Partout, les contributions au bien public ont diminué au cours du temps.

Néanmoins, les résultats indiquent également qu’en dépit de grandes variations entre les sociétés, des niveaux de contribution toujours élevés sont observés à la fin de l’expérience dans la plupart d’entre elles.

L’explication la plus plausible de cette tendance n’est pas l’altruisme. Il est probable que les contributeurs diminuent leur niveau de coopération s’ils observent que les autres contribuent moins que ce à quoi ils s’attendaient et jouent ainsi au passager clandestin. Il semble que ceux qui contribuent plus que la moyenne souhaitent punir ceux qui contribuent peu, pour leur comportement déloyal ou pour la violation de la norme sociale de contribution. Dans la mesure où les gains des passagers clandestins dépendent de la contribution totale au bien public, la seule manière de punir ces passagers clandestins dans cette expérience est d’arrêter de contribuer. C’est la tragédie des communs.

De nombreux individus sont heureux de contribuer, tant que les autres le font aussi. Une attente de réciprocité déçue est l’explication la plus convaincante de la baisse si régulière des contributions dans les derniers tours de ce jeu.

Pour tester cela, les expérimentateurs ont introduit une option de punition dans l’expérience du jeu du bien public de la Figure 4.9a. Après avoir observé les contributions de leur groupe, les joueurs individuels pouvaient payer pour punir les autres joueurs en leur faisant payer une amende de 3 $. Le joueur punisseur restait anonyme, mais devait payer 1 $ par joueur puni. Les effets sont présentés dans la Figure 4.9b. Pour la majorité des sujets, y compris ceux résidant en Chine, en Corée du Sud, dans le nord de l’Europe et dans les pays anglophones, les contributions ont augmenté lorsqu’ils ont eu la possibilité de punir les passagers clandestins.
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Figure 4.9b 
Expériences du jeu du bien public dans le monde, avec possibilité de punition par les pairs.





        
                    
                        
                                Voir ces données sur OWiD
                        
                    

        


Benedikt Herrmann, Christian Thoni and Simon Gachter. 2008. ‘Antisocial Punishment Across Societies.’ Science 319 (5868): pp. 1362–67.






Les individus qui considèrent que d’autres ont été injustes ou qu’ils ont violé une norme sociale, peuvent riposter même si cela leur est très coûteux. La punition qu’ils infligent aux autres est une forme d’altruisme, car cela leur coûte de contribuer à dissuader les comportements de passager clandestin, qui se font au détriment du bien-être de la plupart des membres du groupe.

Cette expérience illustre comment, même dans de grands groupes d’individus, une combinaison d’interactions répétées et de préférences sociales peut maintenir de hauts niveaux de contribution au bien public.

Le jeu du bien public, comme le dilemme du prisonnier, est une situation dans laquelle il y a quelque chose à gagner pour chacun en interagissant avec les autres dans un projet commun, tel que l’élimination de parasites, la maintenance d’un système d’irrigation ou le contrôle des émissions carbone. Mais il y a aussi quelque chose à perdre lorsque les autres se comportent en passager clandestin.

    22

4.8 Expériences comportementales en laboratoire et sur le terrain

Pour comprendre le comportement économique, nous avons besoin de connaitre les préférences de gens. Dans l’unité précédente, par exemple, des étudiants et des fermiers valorisaient le temps libre. La valeur accordée au temps libre était un élément de l’information dont nous avions besoin pour prédire combien de temps ils consacraient à étudier et à travailler les cultures.


	préférence révélée
	Une façon d’étudier les préférences en imputant les motivations d’un individu (ses préférences) à partir de l’observation de ses actions.



Par le passé, les économistes ont appris sur nos préférences à partir :


  	de questions d’enquête : pour déterminer les préférences politiques, la loyauté à une marque, le degré de confiance envers les autres ou l’orientation religieuse ;

  	d’études statistiques du comportement économique : par exemple, les achats d’un ou de plusieurs biens lorsque les prix relatifs varient – pour déterminer les préférences pour les biens en question. Une stratégie consiste à déduire les préférences, révélées à partir des achats. On parle alors de préférences révélées.



Les enquêtes sont problématiques. Demander à quelqu’un s’il aime les glaces vous donnera probablement une réponse honnête. En revanche, la réponse à la question : « À quel point êtes-vous altruiste ? » peut être un mélange de vérité, d’autopromotion et de vœu pieux. Les études statistiques ne peuvent pas contrôler l’environnement de décision dans lequel les préférences ont été révélées, et rendent donc difficile la comparaison des choix de différents groupes.

C’est pourquoi les économistes utilisent parfois des expériences afin d’observer le comportement des individus sous des conditions bien définies.


  Comment les économistes apprennent des données Expériences en laboratoire

  Les expériences comportementales sont devenues importantes dans l’étude empirique des préférences. Une des raisons est que la compréhension des motivations de quelqu’un (altruisme, réciprocité, aversion envers les inégalités ou intérêt personnel) est essentielle pour pouvoir prédire la manière dont il se comportera en tant qu’employé, membre d’une famille, protecteur de l’environnement et citoyen.

  Les expériences mesurent ce que les gens font, plutôt que ce qu’ils disent. Elles sont conçues pour être aussi réalistes que possible, tout en contrôlant la situation.

  
    	Les décisions ont des conséquences : les décisions dans le cadre de l’expérience peuvent déterminer la somme d’argent que les sujets gagnent en participant. Les sommes en jeu peuvent parfois être aussi élevées qu’un mois de salaire.

    	Les instructions, les incitations et les règles sont communes à tous les sujets : il existe également un traitement commun. Cela signifie que, pour pouvoir comparer deux groupes, la seule différence entre les groupes traitement et contrôle est le traitement lui-même, de sorte que ses effets puissent être identifiés.

    	Les expériences peuvent être répliquées : elles sont conçues pour pouvoir être mises en œuvre avec d’autres groupes de participants.

    	Les expérimentateurs tentent de contrôler les autres sources possibles d’explication : les autres variables sont maintenues constantes autant que possible, car elles peuvent affecter le comportement que l’on cherche à mesurer.

  

  Ainsi, lorsque des individus se comportent de façon différente dans l’expérience, il est probable que cela soit dû à des différences dans leurs préférences, et non dans la situation à laquelle chacun est exposé.

  
    
        

        
    

    
        Dans notre vidéo « Économiste en action », Juan Camilo Cárdenas parle de son usage innovant de l’économie expérimentale dans des situations de la vie réelle.
    



  Les économistes ont étudié les biens publics en profondeur grâce à des expériences de laboratoire dans lesquelles les sujets doivent choisir leur niveau de contribution à un bien public. Dans certains cas, les économistes ont conçu des expériences qui reproduisent de très près les dilemmes sociaux du monde réel. Une illustration est donnée par le travail de Juan Camilo Cárdenas, un économiste de l’université des Andes à Bogota, en Colombie. Il réalise des expériences sur les dilemmes sociaux, avec des individus qui sont confrontés à des problèmes similaires au quotidien, comme la surexploitation d’une forêt ou d’un stock de poissons. Dans notre vidéo « Économiste en action », il décrit son recours à l’économie expérimentale dans des situations réelles, et comment cela nous aide à comprendre pourquoi les individus coopèrent, même lorsqu’il existe des incitations manifestes à ne pas le faire.

  Les économistes ont découvert que le comportement des individus dans les expériences peut être utilisé pour prédire leur réaction dans des situations réelles. Par exemple, les pêcheurs brésiliens qui se sont montrés plus coopératifs dans un jeu expérimental pêchaient également de façon plus soutenable que les pêcheurs qui se sont montrés moins coopératifs.

  Pour un résumé des types d’expériences qui ont été menées, des résultats principaux, et pour savoir si les comportements dans les expériences de laboratoire prédisent le comportement effectif dans la vraie vie, vous pouvez lire les travaux d’économistes spécialisés en économie expérimentale : par exemple, Colin Camerer et Ernst Fehr,10 Armin Falk et James Heckman,11 ou les expériences réalisées par Joseph Heinrich et une importante équipe de collaborateurs du monde entier.12

  Dans l’Exercice 4.5, Stephen Levitt et John List se demandent cependant si les gens se comporteraient de la même façon dans la rue que dans un laboratoire.




  Question 4.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Selon la vidéo « Économiste en action » de Juan Camilo Cárdenas, parmi les affirmations suivantes, lesquelles correspondent aux résultats des économistes ayant recouru à des expériences simulant des scénarios de biens publics ?

  
    	L’imposition d’une régulation externe érode parfois la volonté des participants à coopérer.

    	Les populations caractérisées par de plus fortes inégalités montrent une plus grande tendance à coopérer.

    	Dès que l’on utilise de l’argent liquide plutôt que des jetons de fausse monnaie, les gens cessent d’agir de manière coopérative.

    	Les gens sont souvent disposés à coopérer plutôt qu’à se comporter en passager clandestin.

  

  
    	C’est l’un des résultats mentionnés par le professeur Cárdenas.

    	Le professeur Cárdenas a trouvé que les populations caractérisées par plus d’inégalités manifestent moins de confiance et de coopération.

    	Le comportement coopératif survient même si les participants soumis aux expériences se voient offrir de la monnaie réelle, comme dans les expériences du professeur Cárdenas.

    	C’est l’un des résultats mentionnés par le professeur Cárdenas.

  




  Exercice 4.5 Les expériences de laboratoire sont-elles toujours valides ?

  En 2007, Steven Levitt et John List ont publié un article intitulé “What Do Laboratory Experiments Measuring Social Preferences Reveal about the Real World?”. Lisez l’article pour répondre aux deux questions.

  
    	Selon leur article,13 pourquoi, et comment, le comportement des individus dans la vie réelle, diffère-t-il de ce qui a pu être observé dans les expériences de laboratoire ?

    	À l’aide de l’exemple de l’expérience du bien public dans cette section, expliquez pourquoi vous pourriez observer des différences systématiques entre les observations des Figures 4.9a et 4.9b, et ce qui pourrait se passer dans la vie réelle.

  



Parfois, il est possible de mener des expériences « sur le terrain » : c’est-à-dire de changer délibérément les conditions économiques dans lesquelles les individus prennent des décisions, et d’observer comment leur comportement se modifie. Une expérience menée en Israël en 1998 démontre que les préférences sociales peuvent être très sensibles au contexte dans lequel les décisions sont prises.

Les parents ont souvent pour habitude de se dépêcher pour aller prendre leurs enfants à la crèche. Parfois quelques parents sont en retard, ce qui contraint les professionnels à rester plus longtemps. Que feriez-vous pour empêcher les parents d’être en retard ? Deux économistes ont conduit une expérience en introduisant un système d’amendes dans certaines crèches mais pas dans d’autres (utilisées comme contrôle). Le « prix du retard » allait de zéro à dix shekels israéliens (environ 3 $). Étonnamment, après que l’amende a été introduite, la fréquence des retards doubla ! La droite supérieure dans la Figure 4.10 illustre ce phénomène.
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Figure 4.10 
Nombre moyen de parents en retard, par semaine.






Uri Gneezy, et Aldo Rustichini. 2000. ‘A Fine Is a Price.’ The Journal of Legal Studies 29 (January): pp. 1–17.






Pourquoi le fait de mettre un prix sur le retard s’est révélé contre-productif ?

Une des explications possibles est qu’avant l’introduction de l’amende, la plupart des parents étaient à l’heure parce qu’ils pensaient que c’était la bonne chose à faire. En d’autres mots, ils étaient à l’heure parce qu’ils avaient une obligation morale d’éviter de déranger l’équipe de la crèche. Peut-être se sentaient-ils altruistes envers l’équipe, ou considéraient-ils qu’être à l’heure pour reprendre son enfant était une responsabilité réciproque dans la prise en charge conjointe de l’enfant. Mais l’imposition de l’amende montrait que la situation était en fait davantage comparable à une situation comme faire ses courses. Arriver en retard avait un prix et donc, pouvait être acheté, comme des légumes ou de la glace.14


	éviction
	Il y a deux utilisations assez distinctes du terme. L’une renvoie à l’effet négatif observé lorsque des incitations économiques supplantent les motivations éthiques ou altruistes des individus. Dans les études du comportement humain, les incitations peuvent avoir un effet d’éviction sur les préférences sociales. Un deuxième usage du terme se rapporte à l’effet d’une hausse de la dépense publique qui réduit la dépense du secteur privé, comme on l’observerait dans le cas d’une économie utilisant pleinement ses capacités de production, ou quand une expansion budgétaire est associée à une augmentation du taux d’intérêt.



Le recours à des incitations fondées sur le marché – ici le prix du retard – avait fourni ce que les psychologues appellent un nouveau « cadre » pour la décision, cadre au sein duquel l’intérêt personnel plutôt que le souci des autres était acceptable. Lorsque les amendes et les prix ont ce genre d’effets inattendus, nous disons que les incitations évincent les préférences sociales. Pire encore, vous observerez sur la Figure 4.10 que, quand l’amende fut retirée, les parents ont continué à venir en retard chercher leurs enfants.


  Question 4.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 4.10 montre par semine, le nombre moyen de parents en retard à la crèche, lorsqu’une amende est introduite dans certains centres et pas dans d’autres. Les amendes furent finalement abandonnées, comme indiqué sur le graphique.

  À l’aide de ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	L’introduction de l’amende a réussi à réduire le nombre de parents en retard.

    	L’amende peut être considérée comme le « prix » pour venir chercher son enfant.

    	Le graphique suggère que l’expérience pourrait avoir fait augmenter de manière permanente la tendance des parents à être en retard.

    	L’éviction des préférences sociales est intervenue après le retrait de l’amende.

  

  
    	Le graphique montre que le nombre de parents en retard a plus que doublé dans les crèches où l’amende a été introduite.

    	Les parents ont payé l’amende s’ils étaient en retard et pas autrement. Donc elle peut être considérée comme un prix pour le retard.

    	Le graphique montre que le nombre de parents en retard est resté élevé même après la suppression de l’amende, il est donc possible que l’expérience ait eu un effet permanent.

    	L’éviction des préférences sociales se produit lorsque l’obligation morale de ne pas être en retard est remplacée par une incitation, fondée sur le marché, d’acheter le droit d’être en retard sans problème de conscience. Cela apparaît de manière évidente sur le graphique juste après l’introduction de l’amende.

  




  Exercice 4.6 Éviction

  Imaginez que vous êtes le maire d’une petite ville et que vous souhaitez motiver vos concitoyens à s’impliquer dans l’opération « City Beautiful Day », qui prévoit que les personnes passent une journée à aider au nettoyage des parcs et des rues.

  Comment organiseriez-vous la journée pour motiver les citoyens à y participer ?
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4.9 Coopération, négociation, conflits d’intérêts et normes sociales


	coopération
	Participation à un projet commun de sorte à ce qu’il y ait des bénéfices mutuels.



La coopération désigne la participation à un projet commun de façon à réaliser des bénéfices mutuels. La coopération n’a pas besoin d’être fondée sur un accord. Nous avons vu des exemples dans lesquels les joueurs jouant de manière indépendante réussissent pourtant à produire un résultat coopératif :


  	la main invisible : Anil et Bala ont choisi leurs cultures en poursuivant leur intérêt personnel. Leur participation au marché du village a débouché sur une division du travail mutuellement bénéfique ;

  	le dilemme du prisonnier répété : ils pourraient s’abstenir d’utiliser Terminator pour le contrôle des parasites s’ils avaient conscience des pertes futures qu’ils subiraient en abandonnant CIP ;

  	le jeu du bien public : la volonté des joueurs de punir les autres maintenait de hauts niveaux de coopération dans de nombreux pays, sans besoin d’accords.



Dans d’autres cas, comme celui du dilemme du prisonnier à un tour, des actions indépendantes ont mené à un résultat regrettable. Les joueurs auraient pu obtenir mieux en parvenant à un accord.

Souvent, les gens ont recours à la négociation pour résoudre leurs problèmes économiques et sociaux. Par exemple, la négociation internationale a permis le Protocole de Montréal, par lequel les pays se sont engagés à éliminer l’usage des chlorofluorocarbones (CFC) afin d’éviter un résultat dommageable (la destruction de la couche d’ozone).

Mais la négociation ne réussit pas toujours, parfois en raison de conflits d’intérêts sur la manière dont les gains mutuels tirés de la coopération seront répartis. Le succès du Protocole de Montréal contraste avec l’échec relatif du Protocole de Kyoto dans la réduction des émissions de carbone responsables du réchauffement global. Les raisons sont en partie scientifiques. Les technologies alternatives aux CFC étaient bien développées et le rapport coût-bénéfice pour les grands pays industriels, tels que les États-Unis, était plus clair et avantageux que dans le cas des émissions de gaz à effet de serre. Mais l’un des obstacles à l’accord lors du Sommet sur le changement climatique de Copenhague en 2009 porta sur le partage des coûts et bénéfices de la limitation des émissions entre pays développés et pays en développement.

Considérez un exemple plus simple de conflit d’intérêts, où un professeur souhaiterait embaucher un étudiant en tant qu’assistant de recherche pendant l’été. En principe, chacun a quelque chose à gagner dans cette relation, puisqu’elle peut représenter pour l’étudiant une bonne opportunité de gagner un peu d’argent et d’apprendre. Malgré ces gains mutuels potentiels, il est également possible qu’un conflit ait lieu. Il se pourrait que le professeur souhaite payer l’étudiant moins cher et qu’il préfère consacrer une plus grande partie de sa bourse de recherche à l’achat d’un nouvel ordinateur, ou qu’il désire que le travail soit effectué rapidement, ce qui signifierait qu’il serait impossible pour l’étudiant de prendre du temps libre. Après négociation, ils pourraient arriver à un compromis et s’accorder sur le fait que l’étudiant gagne un salaire faible, tout en pouvant travailler depuis la plage. Cela dit, la négociation pourrait également échouer.

Il existe de nombreuses situations similaires en économie. Les négociations (parfois appelées « marchandage ») font également partie intégrante de la politique, des relations internationales, du droit, de la vie sociale et même des dynamiques familiales. Un parent pourrait permettre à son enfant de jouer sur son smartphone pour passer une soirée au calme, un pays pourrait céder un territoire en échange de la paix, ou un gouvernement pourrait négocier un accord avec des étudiants qui manifestent afin de limiter l’instabilité politique. Comme dans le cas de l’étudiant et du professeur, chacune de ces négociations pourrait ne pas aboutir si l’une ou l’autre des parties ne souhaite pas les mener.

Négociation : partage de gains mutuels

Pour vous aider à réfléchir à ce qui fait qu’un accord fonctionne, considérez la situation suivante. Un ami et vous marchez dans une rue déserte et vous voyez un billet de 100 $ par terre. Comment décideriez-vous de partager votre trouvaille ? Si vous la partagez en deux montants égaux, cela pourrait peut-être refléter une norme sociale dans votre communauté, selon laquelle ce que vous obtenez par chance doit être partagé de façon égalitaire.

Diviser une chose de valeur en parts égales (la règle du 50-50) est une norme sociale dans de nombreuses communautés, tout comme l’est le fait d’offrir des cadeaux lors des anniversaires de votre famille proche ou de vos amis. Les normes sociales sont communes à un groupe d’individus en entier (la quasi-totalité d’entre eux les suivent) et elles indiquent ce qu’il faut faire aux yeux de la plupart des individus de la communauté.

En économie, nous nous figurons les personnes comme prenant des décisions selon leurs préférences, ce par quoi nous désignons les goûts, les dégoûts, les attitudes, les sentiments et les croyances qui les animent et les motivent. Ainsi, les préférences de chacun sont individuelles : elles peuvent être influencées par les normes sociales, mais elles reflètent ce que les gens veulent faire autant que ce qu’ils pensent devoir faire.

Nous nous attendrions à ce que, même si la norme du 50-50 prévalait au sein de la communauté, certains individus ne respectent pas scrupuleusement ladite norme. Il est possible que certains individus se comportent plus égoïstement que ce que la norme requiert, et d’autres plus généreusement. Ainsi, ce qui se passera dépendra à la fois de la norme sociale (un fait sur le monde, qui reflète les attitudes relatives à l’équité qui ont évolué sur de longues périodes), mais également des préférences spécifiques des individus concernés.


	équité
	Une façon d’évaluer une allocation basée sur sa propre conception de la justice.



Supposez que l’individu qui a vu l’argent en premier l’ait ramassé. Il y a au moins trois raisons pour lesquelles cette personne pourrait en donner une partie à un ami :


  	altruisme : nous avons déjà évoqué cette raison dans le cas d’Anil et de Bala. Cette personne peut être altruiste et faire attention au bonheur ou à d’autres aspects du bien-être d’autrui ;

  	équité : ou, la personne qui détient l’argent peut également penser que la règle du 50-50 est équitable. Dans ce cas, l’individu est motivé par l’équité, ou par ce que les économistes appellent l’aversion aux inégalités ;

  	réciprocité : par le passé, l’ami peut avoir été gentil envers l’individu qui a trouvé l’argent ou envers les autres, et mérite d’être traité généreusement pour cela. Le cas échéant, on dit que celui qui a trouvé l’argent a des « préférences réciproques ».



Ces préférences sociales influencent toutes notre comportement et jouent parfois dans des sens opposés. Cela pourrait être le cas si l’individu qui a trouvé l’argent avait une forte préférence pour l’équité, tout en sachant que son ami est complètement égoïste. La préférence pour l’équité pousse l’individu à partager, mais la préférence pour la réciprocité le pousse à garder l’argent.


  Question 4.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le passe-temps préféré d’Anastasia et Belinda est la recherche de métaux. Lors d’une de leurs excursions, Anastasia trouve 4 pièces romaines alors que Belinda n’a rien trouvé. Les deux femmes ont des préférences réciproques. Nous pouvons, à partir de là, dire que :

  
    	Si les deux femmes sont altruistes, alors elles partageront évidemment à 50-50.

    	Si Anastasia est altruiste et Belinda égoïste, alors Anastasia pourrait ne pas partager sa trouvaille.

    	Si Anastasia est égoïste et Belinda altruiste, alors Anastasia ne partagera sûrement pas sa trouvaille.

    	Si Anastasia est altruiste et Belinda croit en l’équité, alors il se pourrait qu’elles partagent ou pas à 50-50.

  

  
    	Cela dépend du degré d’altruisme d’Anastasia. Elle pourrait être altruiste mais ne donner qu’une pièce à Belinda.

    	Comme Anastasia a des préférences réciproques, elle pourrait vouloir punir Belinda pour s’être montrée égoïste par le passé. Donc, même si elle est altruiste, elle pourrait tirer une plus grande satisfaction de la punition plutôt que du partage.

    	La réciprocité signifie qu’Anastasia pourrait partager, si elle a profité de l’altruisme de Belinda par le passé ou si elle espère en bénéficier dans le futur.

    	L’altruisme d’Anastasia et le désir de ne pas s’opposer à l’exigence d’équité de Belinda – afin de ne pas courir le risque d’être punie – pourrait ou non être suffisant pour l’encourager à partager 50-50.
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4.10 Partager un gâteau (ou le laisser sur la table)

L’un des outils les plus utilisés pour étudier les préférences sociales est un jeu ponctuel à deux joueurs, appelé le « jeu de l’ultimatum ». Il a été appliqué dans le monde entier à des sujets expérimentaux, incluant des étudiants, des fermiers, des magasiniers et des chasseurs-cueilleurs. En observant leurs choix, nous investiguons les préférences et les motivations des sujets, comme l’égoïsme pur, l’altruisme, l’aversion aux inégalités ou la réciprocité.

Les sujets de l’expérience sont invités à jouer à un jeu dans lequel ils gagneront de l’argent. Leur gain dépendra de leur façon de jouer et de celle des autres. De tels jeux expérimentaux reposent sur de vraies sommes d’argent, car si ce n’était pas le cas, on ne pourrait pas être sûr que les réponses données par les sujets à une question hypothétique reflètent leurs actions dans la vie réelle.

Les règles du jeu sont expliquées aux joueurs. Ils sont aléatoirement répartis dans des paires, ensuite l’un des joueurs est aléatoirement assigné au rôle d’Offreur et l’autre à celui de Répondant. Les sujets ne se connaissent pas, mais ils savent que l’autre joueur a été recruté pour l’expérience de la même façon qu’eux. Les sujets demeurent anonymes.

L’expérimentateur donne provisoirement une certaine quantité d’argent à l’Offreur, par exemple 100 $, et lui demande d’offrir au Répondant une partie de cette somme. N’importe quel partage est possible, y compris celui consistant à tout garder ou tout donner. Nous appelons cette quantité le « gâteau », car le but de l’expérience est d’étudier comment il sera partagé.

Le partage prend la forme suivante : « x pour moi, y pour toi », où x + y = 100 $. Le Répondant sait que l’Offreur a 100 $ à partager. Après avoir observé l’offre, le Répondant l’accepte ou la rejette. Si l’offre est rejetée, les deux individus ne reçoivent rien. À l’inverse, si l’offre est acceptée, le partage est effectué : l’Offreur reçoit x et le Répondant reçoit y. Par exemple, si l’Offreur propose 35 $ au Répondant et que ce dernier accepte ce partage, l’Offreur reçoit 65 $ et le Répondant reçoit 35 $. Si le Répondant refuse l’offre, les deux ne reçoivent rien.

On parle d’une offre à prendre ou à laisser, qui justifie l’utilisation du terme « ultimatum » dans le nom du jeu. Le Répondant effectue un choix : accepter 35 $ ou ne rien recevoir.


	rente économique
	Le surcroît de paiement ou d’un autre bénéfice reçu par l’individu par rapport à ce qu’il aurait reçu avec son alternative de second rang (ou option de réserve). Voir également : option de réserve.



Il s’agit d’un jeu portant sur la division des rentes économiques générées par une interaction. Un entrepreneur qui veut introduire une nouvelle technologie pourrait partager la rente – le profit additionnel par rapport à celui tiré de la technologie actuelle – avec ses employés si ceux-ci coopèrent pour son introduction. Dans l’expérience, la rente émerge parce que l’expérimentateur donne provisoirement à l’Offreur le gâteau qu’il faut diviser. Si la négociation réussit (le Répondant accepte), les deux joueurs recevront une rente (une part du gâteau) : leur seconde meilleure alternative est de ne rien recevoir (le gâteau est jeté à la poubelle).

Dans l’exemple ci-dessus, si le Répondant accepte l’offre qui lui est faite, alors l’Offreur perçoit une rente de 65 $ et le Répondant perçoit 35 $. Pour le Répondant, il y a un coût à refuser. Il perd la rente qu’il aurait pu recevoir. Le coût d’opportunité à rejeter l’offre est donc de 35 $.

Nous commençons par étudier un cas simplifié du jeu de l’ultimatum, représenté dans la Figure 4.11 sous la forme d’un arbre du jeu. Les choix de l’Offreur sont soit de faire l’« offre équitable » avec un partage égal, soit de faire l’« offre inéquitable » en proposant 20 (et en gardant 80 pour lui). Le Répondant peut ensuite choisir d’accepter ou de refuser. Les gains sont indiqués sur la dernière ligne.
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Figure 4.11 
Arbre du jeu pour le jeu de l’ultimatum.







	jeu séquentiel
	Un jeu dans lequel tous les joueurs ne choisissent pas leurs stratégies au même moment, et les joueurs qui choisissent plus tard peuvent voir les stratégies déjà choisies par les autres joueurs. Le jeu de l’ultimatum est séquentiel, par exemple. Voir également : jeu simultané.



L’arbre du jeu est un outil utile pour représenter des interactions sociales, car il clarifie qui fait quoi, à quel moment les choix sont effectués et pour quel résultat. Dans jeu de l’ultimatum, un joueur (l’Offreur) choisit sa stratégie en premier, et est suivi par le Répondant. On parle d’un jeu séquentiel, par opposition aux précédents jeux simultanés, dans lesquels les joueurs choisissaient des stratégies simultanément.


	jeu simultané
	Un jeu dans lequel les joueurs choisissent simultanément leurs stratégies, comme le dilemme du prisonnier. Voir également : jeu séquentiel.



Ce que l’Offreur recevra dépend de l’action du Répondant, donc l’Offreur doit réfléchir à la réponse probable de l’autre joueur. On parle, pour cette raison, d’interaction stratégique. Si vous être l’Offreur, vous ne pouvez pas tenter une offre basse pour voir ce qui se passe : vous n’avez qu’une seule occasion pour faire une offre.

Mettez-vous à la place du Répondant dans ce jeu. Accepteriez-vous (50, 50) ? Ou bien (80, 20) ? Maintenant, inversez les rôles. Supposez que vous êtes l’Offreur. Quelle offre feriez-vous au Répondant ? Votre réponse dépendrait-elle du fait que l’autre personne soit un ami, un inconnu, une personne dans le besoin, ou un concurrent ? Un Répondant qui pense que l’offre qui lui est faite viole une norme sociale d’équité, ou que, pour une autre raison, l’offre est si basse qu’elle en est insultante, peut être prêt à sacrifier le gain pour punir l’Offreur.

Retournez maintenant au cas général, dans lequel l’Offreur peut proposer n’importe quel montant entre 0 et 100 $. SI vous étiez le Répondant, quelle serait la somme minimum que vous seriez disposé(e) à accepter ? Si vous étiez l’Offreur, que proposeriez-vous ?


	offre minimale acceptable
	Dans le jeu de l’ultimatum, c’est la plus petite offre proposée par l’Offreur qui ne sera pas rejetée par le Répondant. S’applique généralement aux situations de négociation pour indiquer l’offre la moins favorable qui serait acceptée.



Dans la rubrique Einstein ci-dessous et l’Exercice 4.7 qui la suit, vous verrez comment déterminer l’offre minimale acceptable, en prenant en compte la norme sociale et l’attitude de l’individu en termes de réciprocité. L’offre minimale acceptable est l’offre pour laquelle le plaisir de recevoir l’argent est égal à la satisfaction que la personne aurait en refusant l’offre et en ne recevant rien, mais en punissant l’Offreur pour la violation de la norme sociale du 50-50. Si vous êtes le Répondant et que votre offre minimale acceptable est 35 $ (pour un gâteau de 100 $), alors si l’Offreur vous proposait 36 $, vous pourriez ne pas apprécier beaucoup l’offre, mais vous l’accepteriez au lieu de punir l’Offreur en rejetant sa proposition. Si, au contraire, vous la rejetiez, vous rentreriez alors chez vous avec une satisfaction équivalente à 35 $ mais sans argent, alors que vous auriez pu recevoir 36 $ en liquide.


  Einstein Quand une offre est-elle acceptée dans le jeu de l’ultimatum ?

  Supposez que la somme à partager soit de 100 $ et qu’il y ait une norme d’équité du 50-50. Lorsque l’offre vaut 50 $ ou plus (y ≥ 50), le Répondant se sent bien disposé à l’égard de l’Offreur, et il accepte naturellement l’offre, puisque s’il la rejetait, cela serait dommageable pour lui et l’Offreur qu’il apprécie car il s’est conformé à la norme sociale, voire a été plus généreux. En revanche, si l’offre est inférieure à 50 $, le Répondant perçoit une violation de la norme du 50-50, et il peut vouloir punir l’Offreur en retour. S’il rejette l’offre, il doit supporter un coût : le rejet signifie que les deux ne reçoivent rien.

  Supposez que la colère du Répondant dépende de l’ampleur de la violation de la norme sociale : si l’Offreur ne propose rien, le Répondant sera furieux, mais il est susceptible d’être davantage déconcerté que fâché si l’offre est de 49,50 $ plutôt que les 50 $ attendus selon la norme sociale. Le degré de satisfaction éprouvée par le Répondant lorsqu’il punit une proposition basse de l’Offreur dépend de deux choses : son motif de réciprocité privé (R) et le gain d’accepter l’offre (y). R est un nombre qui indique l’importance du motif de réciprocité privé du Répondant : si R est grand, alors il accorde une grande importance à la générosité et à l’équité dont fait preuve l’Offreur, mais si R = 0, les motivations de l’Offreur n’ont aucune importance pour lui. Ainsi, la satisfaction du rejet d’une offre basse est R(50 - y). Le gain perçu si l’offre est acceptée est l’offre elle-même, ou y.

  La décision d’accepter ou de rejeter dépend simplement de la valeur relative de ces deux quantités. Nous pouvons écrire que « le répondant rejette l’offre si y < R(50 - y) ». Cette équation exprime le fait que le rejet par le Répondant d’une offre inférieure à 50 $ dépendra de l’écart entre l’offre et les 50 $ (mesuré par (50 - y)), multiplié par son attitude individuelle à l’égard de la réciprocité (R).

  Pour calculer son offre minimum acceptable, nous pouvons réarranger l’équation de rejet de la sorte :

  

  R = 1 signifie que le Répondant accorde la même importance à la réciprocité et à la norme sociale. Lorsque R = 1, alors y < 25 et le Répondant rejettera toute offre inférieure à 25 $. Le seuil de 25 $ correspond au point où ses deux motivations de gain monétaire et de punition de l’Offreur s’équilibrent parfaitement : s’il rejette l’offre de 25 $, il perd 25 $, mais reçoit une satisfaction équivalente à ces 25 $ en punissant l’Offreur. Au final, cela lui donne un gain nul.

  Plus la réciprocité a d’importance pour le Répondant, plus l’offre proposée doit être élevée. Par exemple, si R = 0,5, le Répondant rejettera toute offre inférieure à 16,67 $ (y < 16,67), mais si R = 2, alors le Répondant rejettera toute offre inférieure à 33,33 $.




  Exercice 4.7 Offres acceptables

  
    	Dans quelle mesure l’offre minimum acceptable pourrait dépendre de la manière dont l’Offreur a acquis les 100 $ (par exemple, s’il a trouvé l’argent dans la rue, l’a gagné à la loterie, l’a reçu en héritage, etc.) ?

    	Supposez que la norme d’équité dans la société soit 50-50. Pouvez-vous imaginer quelqu’un susceptible d’offrir plus de 50 % dans cette société ? Si oui, pourquoi ?
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4.11 Des fermiers justes, des étudiants égoïstes ?

Si vous êtes un Répondant dans le jeu de l’ultimatum qui se soucie uniquement de ses propres gains, vous devriez accepter toute offre positive, car aussi petite soit-elle, cela est toujours mieux que de ne rien avoir. Ainsi, dans un monde composé uniquement d’individus motivés par leur intérêt personnel, l’Offreur anticiperait que le Répondant serait prêt à accepter n’importe quelle offre et, pour cette raison, proposerait l’offre la plus petite possible – un centime – en sachant qu’elle serait acceptée.

Cette prédiction est-elle vérifiée dans les données expérimentales ? Non. Tout comme dans le cas du dilemme du prisonnier, nous n’observons pas le résultat que l’on prédirait si les individus étaient entièrement motivés par leur intérêt personnel. Les offres à un centime sont rejetées.

La Figure 4.12 montre comment des fermiers du Kenya et des étudiants américains ont joué à ce jeu. La hauteur de chaque barre indique la part des Répondants qui sont prêts à accepter l’offre indiquée sur l’axe des abscisses. Les offres de plus de la moitié du gâteau étaient acceptables pour l’ensemble des sujets dans les deux pays, comme vous pouviez vous y attendre.


  Ce n’est pas toujours le cas. Dans des expériences en Papouasie-Nouvelle Guinée, des offres de plus de la moitié du gâteau étaient souvent rejetées par les Répondants qui préféraient ne rien recevoir que d’être associés à un résultat très inégal même si c’était en faveur du Répondant, ou de contracter une dette sociale liée au fait d’avoir reçu un cadeau important qui pourrait se révéler difficile à compenser par un contre-don. Les sujets étaient donc averses à l’iniquité, même si l’inégalité en question leur profitait.15
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Figure 4.12 
Offres acceptables dans le jeu de l’ultimatum.






Adapté de Joseph Henrich, Richard McElreath, Abigail Barr, Jean Ensminger, Clark Barrett, Alexander Bolyanatz, Juan Camilo Cardenas, Michael Gurven, Edwins Gwako, Natalie Henrich, Carolyn Lesorogol, Frank Marlowe, David Tracer et John Ziker. 2006. ‘Costly Punishment Across Human Societies’. Science 312 (5781): pp. 1767–1770.






Remarquez que les fermiers kenyans sont très peu disposés à accepter des offres faibles, les considérant probablement comme injustes, alors que les étudiants américains acceptent bien plus souvent de telles offres. Par exemple, presque tous les fermiers (90 %) auraient rejeté les offres correspondant à un cinquième du gâteau (l’Offreur gardant 80 %), alors que parmi les étudiants, 63 % seraient prêts à accepter une offre aussi faible. Plus de la moitié des étudiants auraient accepté les offres correspondant à seulement 10 % du gâteau, alors qu’aucun des fermiers kenyans ne l’aurait fait.

Même si les résultats de la Figure 4.12 montrent que les attitudes diffèrent par rapport à ce qui semble juste et l’importance portée à l’équité, personne au Kenya ni aux États-Unis n’était désireux d’accepter une offre de zéro, bien que le rejet d’une telle offre conduise également à un gain nul.


  Exercice 4.8 Préférences sociales

  Considérez l’expérience décrite dans la Figure 4.12 :

  
    	Selon vous, laquelle des préférences sociales évoquées précédemment a poussé les individus à rejeter les offres basses, même s’ils ne retirent aucun gain de cela ?

    	Selon vous, pourquoi les résultats diffèrent entre les fermiers kenyans et les étudiants américains ?

    	À quelles réponses vous attendriez-vous en jouant à ce jeu avec deux ensembles différents de joueurs — vos camarades de classe et votre famille ? Expliquez si vous vous attendez ou pas à des résultats différents entre les groupes. Si possible, jouez le jeu avec vos camarades de classe et votre famille et commentez les résultats obtenus : sont-ils conformes à vos prédictions ?

  



La hauteur totale de chaque barre de la Figure 4.13 représente le pourcentage d’Offreurs kenyans et américains qui ont réalisé les offres indiquées sur l’axe des abscisses. Par exemple, la moitié des fermiers a fait une offre de 40 %. 10 % ont proposé un partage équitable. Seuls 11 % des étudiants ont fait des offres aussi généreuses.
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Figure 4.13 
Offres effectives et refus attendus dans le jeu de l’ultimatum.






Adapté de Joseph Henrich, Richard McElreath, Abigail Barr, Jean Ensminger, Clark Barrett, Alexander Bolyanatz, Juan Camilo Cardenas, Michael Gurven, Edwins Gwako, Natalie Henrich, Carolyn Lesorogol, Frank Marlowe, David Tracer et John Ziker. 2006. ‘Costly Punishment Across Human Societies’.. Science 312 (5781): pp. 1767–1770.









            [image: Que montrent les barres ? : La hauteur totale de chaque barre sur le graphique indique le pourcentage d’Offreurs kenyans et américains qui ont fait l’offre indiquée sur l’axe des abscisses. ]



Que montrent les barres ?



La hauteur totale de chaque barre sur le graphique indique le pourcentage d’Offreurs kenyans et américains qui ont fait l’offre indiquée sur l’axe des abscisses.






Adapté de Joseph Henrich, Richard McElreath, Abigail Barr, Jean Ensminger, Clark Barrett, Alexander Bolyanatz, Juan Camilo Cardenas, Michael Gurven, Edwins Gwako, Natalie Henrich, Carolyn Lesorogol, Frank Marlowe, David Tracer et John Ziker. 2006. ‘Costly Punishment Across Human Societies’.. Science 312 (5781): pp. 1767–1770.









            [image: Lire le graphique : Par exemple  dans le cas des fermiers kenyans, 50 % sur l’axe des ordonnées et 40 % sur l’axe des abscisses signifie que la moitié des Offreurs kenyans ont fait une offre de 40 %. ]



Lire le graphique



Par exemple : dans le cas des fermiers kenyans, 50 % sur l’axe des ordonnées et 40 % sur l’axe des abscisses signifie que la moitié des Offreurs kenyans ont fait une offre de 40 %.






Adapté de Joseph Henrich, Richard McElreath, Abigail Barr, Jean Ensminger, Clark Barrett, Alexander Bolyanatz, Juan Camilo Cardenas, Michael Gurven, Edwins Gwako, Natalie Henrich, Carolyn Lesorogol, Frank Marlowe, David Tracer et John Ziker. 2006. ‘Costly Punishment Across Human Societies’.. Science 312 (5781): pp. 1767–1770.









            [image: La zone foncée indique les rejets : Si les fermiers kenyans avaient fait une offre de 30 %, presque la moitié des Répondants l’auraient rejetée. (La partie sombre de la barre est presque aussi grande que la partie claire). ]



La zone foncée indique les rejets



Si les fermiers kenyans avaient fait une offre de 30 %, presque la moitié des Répondants l’auraient rejetée. (La partie sombre de la barre est presque aussi grande que la partie claire).
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            [image: De meilleures offres, moins de rejets : La taille relative de l’aire sombre est plus réduite lorsque les offres sont meilleures : par exemple, les fermiers kenyans Répondants n’ont rejeté que dans 4 % des cas une offre de 40 %. ]



De meilleures offres, moins de rejets



La taille relative de l’aire sombre est plus réduite lorsque les offres sont meilleures : par exemple, les fermiers kenyans Répondants n’ont rejeté que dans 4 % des cas une offre de 40 %.
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Les fermiers étaient-ils cependant réellement généreux ? Pour répondre à cette question, il faut non seulement penser à la somme d’argent qu’ils offraient, mais également à leurs attentes concernant la réaction du Répondant. D’après la Figure 4.13 et si vous vous concentrez sur les fermiers kenyans, vous verrez que très peu d’entre eux ont proposé de garder l’intégralité du gâteau en faisant une offre de zéro (seulement 4 %, comme le montre la barre située à l’extrémité gauche) et toutes ces offres auraient été rejetées (la barre complète est de couleur sombre).

Au contraire, l’extrémité droite du graphique indique que, dans le cas des fermiers, offrir la moitié du gâteau assure un taux d’acceptation de 100 % (la barre complète est de couleur claire). Les offres de 30 % avaient autant de chances d’être rejetées que d’être acceptées (la partie sombre de la barre est presque aussi importante que la partie claire).

Un Offreur qui souhaitait gagner autant que possible aurait choisi un partage situé entre les extrêmes consistant à tout garder ou à partager de façon équitable. Les fermiers qui offraient 40 % avaient de bonnes chances de voir leur proposition acceptée et de recevoir 60 % du gâteau. Dans l’expérience, la moitié des fermiers ont choisi une offre de 40 %. Comme l’indique la partie sombre de la barre correspondant à une offre de 40 % dans la Figure 4.13, nous nous attendons à ce que cette offre soit rejetée seulement 4 % du temps.

Supposez maintenant que vous soyez un fermier kenyan et que vous vous souciez uniquement de votre propre gain.

Il est hors de question que vous proposiez au Répondant de ne rien recevoir : il est en effet certain que vous ne gagnerez rien, puisqu’il rejettera votre offre. Si vous offrez la moitié du gâteau, vous êtes certain(e) d’en recevoir l’autre moitié – puisque le Répondant acceptera sûrement votre offre.

Mais vous pensez que vous pouvez faire mieux.

Un Offreur qui ne se soucierait que de ses propres gains comparerait ce qu’on appelle l’« espérance de gain de deux offres » : c’est-à-dire le gain auquel on peut s’attendre pour une certaine offre, étant donné ce qu’il est probable que l’autre personne fasse (accepter ou rejeter) si une offre est faite. Votre espérance de gain est le gain si l’offre est acceptée multiplié par la probabilité que cette offre soit acceptée (souvenez-vous que si l’offre est rejetée, l’Offreur ne gagne rien). Voici comment l’Offreur calculerait les espérances de gain correspondant à des offres de 40 et 30 % :





Il est évidemment impossible de savoir si les fermiers ont effectivement réalisé ces calculs. S’ils l’avaient fait néanmoins, ils auraient découvert qu’une offre de 40 % aurait maximisé leur espérance de gain. Cette motivation contraste avec le cas des offres acceptables, pour lesquelles l’aversion pour les inégalités, la réciprocité et le désir de faire respecter une norme sociale semblaient être à l’œuvre. Contrairement aux Répondants, il est possible que de nombreux Offreurs aient tenté de gagner autant d’argent que possible grâce à l’expérience, et qu’ils aient correctement deviné ce que les Répondants feraient.

Des calculs similaires indiquent que, parmi les étudiants, l’offre maximisant l’espérance de gain était de 30 %, et cette offre était celle pour laquelle ils ont opté le plus souvent. Les offres plus faibles des étudiants tiennent peut-être au fait qu’ils ont correctement anticipé que de telles offres (même aussi basses que 10 %) seraient parfois acceptées. Il est possible qu’ils aient essayé de maximiser leurs gains et qu’ils aient su qu’ils pouvaient se permettre de faire des offres faibles.


  Exercice 4.9 Offres dans le jeu de l’ultimatum

  
    	D’après vous, pourquoi certains fermiers ont-ils offert plus de 40 % ? Pourquoi certains étudiants ont-ils offert plus de 30 % ?

    	Pourquoi certains ont-ils offert moins que 40 % (fermiers) et 30 % (étudiants) ?

    	Quelles préférences sociales étudiées précédemment pourraient contribuer à expliquer les résultats ?

  



En quoi les deux populations sont-elles différentes ? La plupart des fermiers et des étudiants ont offert une somme d’argent maximisant leur espérance de gain. Il s’agit toutefois de leur seul point commun. Les fermiers kenyans étaient bien plus susceptibles de rejeter des offres faibles. La différence se joue-t-elle entre les Kenyans et les Américains, ou entre les fermiers et les étudiants ? À moins que la décision ne soit liée à une norme sociale locale, plutôt qu’à la nationalité ou à l’occupation ? Les expériences seules ne peuvent pas répondre à ces questions intéressantes. Néanmoins, avant de conclure que les Kenyans sont plus averses à l’iniquité que les Américains, sachez que lorsque la même expérience a été conduite sur des habitants vivant en zone rurale dans le Missouri aux États-Unis, la probabilité que les participants rejettent les offres basses était encore plus élevée qu’avec les fermiers kenyans. Presque tous les Offreurs du Missouri ont proposé la moitié du gâteau.


  Question 4.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Imaginez un jeu de l’ultimatum dans lequel l’Offreur propose une partie de 100 $ au Répondant, qui peut soit accepter, soit rejeter son offre. Si le Répondant accepte, les deux conservent la somme convenue, tandis que si le Répondant refuse, alors les deux ne reçoivent rien. La Figure 4.12 montre les résultats d’une étude qui compare les réponses d’étudiants américains avec celles de fermiers kenyans.

  À l’aide de ces informations, nous pouvons conclure que :

  
    	Les Kenyans sont plus susceptibles de rejeter des offres basses que les Américains.

    	Un peu plus de 50 % des fermiers kenyans rejettent l’offre lorsque l’Offreur garde 30 %.

    	Les deux groupes de Répondants sont indifférents au fait d’accepter ou de rejeter une offre où ils ne recevraient rien.

    	Les fermiers kenyans accordent une place plus importante à l’équité que les étudiants américains.

  

  
    	Dans l’expérience, les fermiers kenyans sont plus susceptibles de rejeter des offres basses que les étudiants américains. Cela ne veut pas dire que tous les Kenyans sont plus susceptibles de rejeter des offres faibles que tous les Américains.

    	Un peu plus de 50 % des fermiers kenyans rejettent l’offre de recevoir 30 %.

    	Les deux groupes de Répondants rejettent totalement l’offre de ne rien recevoir.

    	Le fait que les fermiers kenyans se soient montrés plus enclins à rejeter des offres injustes et donc à renoncer à tout revenu indique qu’ils valorisent davantage l’équité.

  




  Question 4.11 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Le tableau ci-dessous montre le pourcentage de Répondants qui ont rejeté la somme proposée par les Offreurs dans le jeu de l’ultimatum joué par des fermiers kenyans et des étudiants américains. Le gâteau est de 100 $.

  



  
    	Montant offert
    	
    	0 $
    	10 $
    	20 $
    	30 $
    	40 $
    	50 $
  

  
    	Proportion rejetée
    	Fermiers kenyans
    	100 %
    	100 %
    	90 %
    	48 %
    	4 %
    	0 %
  

  
    	Étudiants américains
    	100 %
    	40 %
    	35 %
    	15 %
    	10 %
    	0 %
  









  À l’aide de ces informations, nous pouvons dire que :

  
    	L’espérance de gains quand on offre 30 $ est 4,50 $ pour les étudiants américains.

    	L’espérance de gains quand on offre 40 $ est 6 $ pour les étudiants américains.

    	L’espérance de gains quand on offre 20 $ est 8 $ pour les fermiers kenyans.

    	L’espérance de gains quand on offre 10 $ est plus élevée pour les fermiers kenyans que pour les étudiants américains.

  

  
    	L’espérance de gains est une probabilité de 85 % de garder 70 $ = 0,85 × 70 = 59,50 $.

    	L’espérance de gains est une probabilité de 90 % de garder 60 $ = 0,90 × 60 = 54 $.

    	L’espérance de gains est une probabilité de 10 % de garder 80 $ = 0,10 × 80 = 8 $.

    	La probabilité d’être rejeté est supérieure pour les fermiers kenyans que dans le cas des étudiants américains. L’espérance de gains est donc plus basse pour les fermiers.

  




  Exercice 4.10 Grèves

  Une grève portant sur les salaires ou les conditions de travail peut être considérée comme un exemple de jeu de l’ultimatum.

  
    	Quand une grève est modélisée sous la forme d’un jeu de l’ultimatum, qui est l’Offreur et qui est le Répondant ?

    	Tracez un arbre de jeu pour représenter la situation entre ces deux parties.

    	Recherchez un exemple connu de grève et expliquez en quoi cet exemple satisfait la définition du jeu de l’ultimatum.

    	Dans cette section, des données expérimentales montrant comment les gens jouent au jeu de l’ultimatum vous ont été présentées. Comment pourriez-vous utiliser ces informations pour proposer le type de situations pouvant mener à une grève ?

  



4.12 Concurrence dans le jeu de l’ultimatum

Des expériences de jeu de l’ultimatum à deux joueurs donnent une idée sur la manière dont des personnes pourraient choisir de partager la rente tirée d’une interaction économique. Mais le résultat de la négociation pourrait être différent en cas de concurrence. Par exemple, le professeur qui recherche un assistant de recherche pourrait considérer plusieurs candidats plutôt qu’un seul.

Imaginez une nouvelle version du jeu de l’ultimatum dans lequel l’Offreur propose de partager 100 $ avec deux répondants, plutôt qu’à un seul. Si l’un des deux Répondants accepte, mais que l’autre refuse, ce Répondant et l’Offreur se partagent les 100 $, et l’autre Répondant ne reçoit rien. Si aucun des deux n’accepte, personne, y compris l’Offreur, ne reçoit quoi que ce soit. Si les deux Répondants acceptent, l’un d’eux est choisi au hasard pour recevoir la somme proposée.

Si vous étiez l’un des Répondants, quelle serait l’offre minimale que vous accepteriez ? Vos réponses seraient-elles différentes de celles que vous donneriez dans un jeu de l’ultimatum où il n’y a qu’un seul Répondant ? Peut-être. Si je savais que mon concurrent accordait une grande importance à la norme du 50-50, ma réponse ne serait pas très différente. Que se passerait-il en revanche si je soupçonnais mon rival de vouloir gagner à tout prix, ou de ne pas se soucier outre mesure de la nature, équitable ou non, de l’offre ?

Et maintenant, supposez que vous soyez l’Offreur. Quel partage proposeriez-vous ?

La Figure 4.14 montre quelques données expérimentales pour un groupe important de sujets jouant pendant plusieurs tours. Les Offreurs et les Répondants ont été répartis dans des paires au hasard et anonymement à chaque tour.




            [image: Part d’offres rejetées dans le jeu de l’ultimatum, selon la valeur de l’offre et le nombre de Répondants ]



Figure 4.14 
Part d’offres rejetées dans le jeu de l’ultimatum, selon la valeur de l’offre et le nombre de Répondants.






Adapté de la Figure 6 dans Fischbacher, Urs, Christina M. Fong, and Ernst Fehr. 2009. ‘Fairness, Errors and the Power of Competition.’ Journal of Economic Behavior & Organization 72 (1): pp. 527–45.






Les barres rouges représentent le taux d’offres rejetées lorsqu’il n’y a qu’un seul Répondant. Les barres bleues montrent ce qui se passe avec deux Répondants. Lorsqu’il y a de la concurrence, les Répondants sont moins susceptibles de rejeter des offres basses. Leur comportement est plus similaire à ce à quoi l’on pourrait s’attendre de la part d’individus motivés par leur intérêt personnel et surtout préoccupés par leurs gains monétaires individuels.

Pour comprendre ce phénomène, pensez à ce qui se passe lorsqu’un Répondant rejette une offre faible. Cela signifie qu’il ne reçoit rien. Contrairement à une situation dans laquelle il est le seul Répondant, dans une situation concurrentielle, il ne peut pas être sûr que l’Offreur sera puni, car l’autre Répondant pourrait accepter l’offre faible (tout le monde n’a pas les mêmes normes concernant les propositions de partage, ni n’est dans la même situation financière).

En conséquence, même des individus justes accepteront des offres faibles, afin d’éviter d’avoir le pire résultat possible. Bien sûr, les Offreurs savent aussi cela, et ils feront donc des offres plus faibles, que les Répondants continueront à accepter. Remarquez comment une légère modification des règles ou de la situation peut avoir un effet important sur le résultat final. Tout comme dans le jeu du bien public, où l’ajout d’une option de punition des passagers clandestins augmentait substantiellement les niveaux de contribution, les changements des règles du jeu ont de l’importance.


  Exercice 4.11 Dilemme du prisonnier séquentiel

  Revenez au dilemme du prisonnier portant sur le contrôle des parasites, auquel jouaient Anil et Bala dans la Figure 4.3b, et supposez désormais que le jeu est joué séquentiellement, comme le jeu de l’ultimatum. Un joueur (choisi aléatoirement) choisit une stratégie en premier, puis l’autre joueur choisit ensuite la sienne.

  
    	Supposez que vous soyez le premier joueur et que vous sachiez que le second joueur a de fortes préférences pour la réciprocité, ce qui signifie qu’il agira de façon bienveillante à l’égard de quelqu’un respectueux des normes sociales de ne pas polluer et de façon malveillante à l’égard de quelqu’un qui viole la norme. Que feriez-vous ?

    	Supposez que la personne caractérisée par les préférences de réciprocité soit maintenant le premier joueur interagissant avec la personne qu’elle sait être complètement égoïste. Selon vous, quel sera le résultat du jeu ?
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4.13 Interactions sociales : conflits sur le choix parmi des équilibres de Nash

Dans le jeu de la main invisible, le dilemme du prisonnier et le jeu du bien public, l’action qui garantissait à un joueur les gains les plus élevés ne dépendait pas de ce que l’autre joueur faisait : il existait une stratégie dominante pour chaque joueur, et donc un équilibre en stratégies dominantes.

Une telle configuration est toutefois rare.

Nous avons déjà mentionné une situation dans laquelle cela n’est absolument pas vrai : conduire à droite ou à gauche. Si les autres conducteurs conduisent à droite, votre meilleure réponse est de conduire à droite aussi, et inversement.


	équilibre de Nash
	Un ensemble de stratégies, une par joueur dans le jeu, tel que la stratégie de chaque joueur est la meilleure réponse aux stratégies choisies par tous les autres.



Le fait de conduire à droite aux États-Unis est un équilibre, dans le sens où personne ne voudrait changer sa stratégie étant donné ce que font les autres. Dans la théorie des jeux, si chacun joue sa meilleure réponse face aux stratégies des autres, ces stratégies sont appelées un équilibre de Nash.

Cependant au Japon, conduire à gauche est un équilibre de Nash. Le « jeu » a donc deux équilibres de Nash.

Bien des interactions économiques n’ont pas d’équilibre en stratégies dominantes, mais si nous pouvons trouver un équilibre de Nash, il nous donnera une prédiction sur ce que nous devrions observer. Nous devrions nous attendre à voir tous les joueurs faire de leur mieux, étant donné ce que font les autres.

Des équilibres de Nash multiples (comme dans le jeu de la conduite) peuvent émerger même dans des problèmes économiques simples. Considérez que lorsque Bala et Anil choisissent leurs cultures, les gains se présentent comme dans la Figure 4.15. La situation est différente du jeu de la main invisible : si les deux fermiers produisent la même culture, la baisse des prix sera tellement importante qu’il vaut mieux que chacun se spécialise, même s’il s’agit de la culture qui leur convient le moins. Suivez les étapes de la Figure 4.15 pour trouver les deux équilibres.





            [image: Un problème de division du travail avec plus d’un équilibre de Nash. ]



Figure 4.15 
Un problème de division du travail avec plus d’un équilibre de Nash.









            [image: La meilleure réponse d’Anil au Riz : Si Bala doit cultiver du Riz, la meilleure réponse d’Anil est le Manioc. Nous plaçons un point dans la case en bas à gauche. ]



La meilleure réponse d’Anil au Riz



Si Bala doit cultiver du Riz, la meilleure réponse d’Anil est le Manioc. Nous plaçons un point dans la case en bas à gauche.









            [image: La meilleure réponse d’Anil au Manioc : Si Bala choisit de cultiver du Manioc, la meilleure réponse d’Anil est de cultiver du Riz. Mettez un point dans la case en haut à droite. Notez qu’Anil n’a pas de stratégie dominante. ]



La meilleure réponse d’Anil au Manioc



Si Bala choisit de cultiver du Manioc, la meilleure réponse d’Anil est de cultiver du Riz. Mettez un point dans la case en haut à droite. Notez qu’Anil n’a pas de stratégie dominante.









            [image: Les meilleures réponses de Bala : Si Anil choisit le Riz, la meilleure option pour Bala est de choisir le Manioc, et si Anil choisit le Manioc, alors il doit opter pour le Riz. Les cercles montrent les meilleures réponses de Bala. Il n’a pas non plus de stratégie dominante. ]



Les meilleures réponses de Bala



Si Anil choisit le Riz, la meilleure option pour Bala est de choisir le Manioc, et si Anil choisit le Manioc, alors il doit opter pour le Riz. Les cercles montrent les meilleures réponses de Bala. Il n’a pas non plus de stratégie dominante.









            [image: (Manioc, Riz) est un équilibre de Nash : Si Anil cultive du Manioc et Bala du Riz, les deux jouent leurs meilleures réponses (un point et un cercle coïncident). C’est donc un équilibre de Nash. ]



(Manioc, Riz) est un équilibre de Nash



Si Anil cultive du Manioc et Bala du Riz, les deux jouent leurs meilleures réponses (un point et un cercle coïncident). C’est donc un équilibre de Nash.









            [image: (Riz, Manioc) est aussi un équilibre de Nash : Si Anil cultive du Riz, et Bala du Manioc, alors les deux jouent leurs meilleures réponses, c’est donc aussi un équilibre de Nash, mais les gains sont supérieurs à l’autre équilibre. ]



(Riz, Manioc) est aussi un équilibre de Nash



Si Anil cultive du Riz, et Bala du Manioc, alors les deux jouent leurs meilleures réponses, c’est donc aussi un équilibre de Nash, mais les gains sont supérieurs à l’autre équilibre.








Dans des situations où il y a deux équilibres de Nash, les deux questions suivantes se posent :


  	quel équilibre s’attend-on à observer ?

  	y a-t-il un conflit d’intérêts provenant du fait qu’un équilibre est préféré par certains participants et pas par d’autres ?



Conduire à droite ou à gauche n’est pas sujet à conflit tant que les autres conducteurs prennent la même décision que vous. De même, il n’est pas possible d’affirmer qu’il vaut mieux conduire à gauche qu’à droite.

En revanche, dans le jeu de la division du travail, il est clair que l’équilibre de Nash dans lequel Anil choisit le Manioc et Bala le Riz (où chacun se spécialise dans la culture qu’il produit le mieux) est préféré par les deux fermiers à l’autre équilibre de Nash.

Peut-on dire alors que l’on pourrait s’attendre à ce qu’Anil et Bala mettent en œuvre la « bonne » division du travail ? Pas nécessairement. Souvenez-vous que nous supposons qu’ils prennent leur décision de façon indépendante, sans se coordonner. Imaginez que le père de Bala ait été particulièrement doué pour cultiver le manioc (contrairement à son fils) et que leur terre – bien qu’elle soit plus adaptée au riz – reste dédiée à la culture du manioc. Anil, en conséquence, sait que le Riz est sa meilleure réponse au fait que Bala cultive du Manioc, ce qu’il choisit donc de cultiver. Bala n’aurait aucune incitation à changer pour ce en quoi il est le meilleur, c’est-à-dire cultiver du riz.

Cet exemple soulève un point important. Quand il y a plusieurs équilibres de Nash et que les individus choisissent leurs actions de façon indépendante, une économie peut rester « bloquée » dans un équilibre de Nash pénalisant tous les joueurs par rapport à l’autre équilibre.


  Les grands économistes John Nash

  [image: John Nash]
John Nash (1928–2015) a fini sa thèse de doctorat à l’université de Princeton à l’âge de 21 ans. Elle ne faisait que 27 pages, pourtant elle a fait avancer la théorie des jeux (qui n’était alors qu’une branche méconnue des mathématiques) d’une manière qui a radicalement transformé les sciences économiques. Nash a proposé une réponse à la question suivante : lorsque les gens interagissent de manière stratégique, quel comportement attendons-nous qu’ils adoptent ? Sa réponse, désormais connue sous le nom d’équilibre de Nash, est un ensemble de stratégies, une pour chaque joueur, de sorte que si ces stratégies devaient être révélées publiquement, aucun joueur ne regretterait son propre choix. Ainsi, si tous les joueurs choisissaient des stratégies consistantes avec un équilibre de Nash, alors aucun joueur n’aurait à gagner en changeant de manière unilatérale pour une stratégie différente.

  Nash fit bien plus que d’introduire le concept d’un équilibre, il prouva qu’un tel équilibre existe dans des conditions très générales, à condition que les joueurs puissent librement choisir leur stratégie au hasard parmi celles disponibles. Pour saisir l’importance de cette condition, considérons le jeu d’enfants pierre-papier-ciseaux à deux joueurs. Si chacun des joueurs choisit l’une des trois stratégies avec certitude, alors au moins un des joueurs sera sûr de perdre et aurait été mieux loti en choisissant une autre stratégie. Mais si les deux joueurs choisissent chaque stratégie disponible avec la même probabilité, alors aucun n’aurait pu s’en sortir mieux en choisissant sa stratégie au hasard de manière différente. Il s’agit donc d’un équilibre de Nash.

  Ce que Nash a, ainsi, été capable de montrer est que tout jeu avec un nombre fini de joueurs, chacun doté d’un nombre fini de stratégies, doit avoir au moins un équilibre, à condition que les joueurs puissent librement choisir au hasard. Ce résultat est utile parce que les stratégies peuvent être des objets très compliqués, spécifiant un plan détaillé qui détermine quelle action doit être mise en œuvre pour toute situation potentielle. Aux échecs par exemple, le nombre de stratégies différentes est supérieur au nombre d’atomes dans l’univers connu. Pourtant, nous savons que les échecs ont un équilibre de Nash, bien que nous ne sachions pas si cet équilibre implique une victoire pour les Blancs, pour les Noirs ou un match nul garanti.

  Ce qui est remarquable dans la preuve d’existence de Nash est que certains des plus brillants mathématiciens du 20e siècle, dont Emile Borel et John von Neumann, s’étaient attaqué au problème sans réussir à aller bien loin. Ils furent capables de montrer l’existence d’un équilibre pour certains jeux à somme nulle ; ceux dans lesquels le gain d’un joueur égalise la perte des autres. Cela limitait clairement la portée de leur théorie en termes d’application économique. Nash a permis de prendre en compte un ensemble plus général de jeux, où les joueurs pouvaient avoir n’importe quel but. Ils pouvaient être aussi bien égoïstes, altruistes, malveillants ou justes, par exemple.

  Il y a peu de champs en économie que le développement de la théorie des jeux n’ait pas complètement transformé, et ce développement aurait été impossible sans le concept d’équilibre de Nash et sa preuve d’existence. Ce ne fut pas la seule contribution pionnière de Nash aux sciences économiques – il contribua tout aussi brillamment à la théorie de la négociation. De plus, il s’illustra également par des travaux pionniers dans d’autres domaines des mathématiques, pour lesquelles il fut récompensé du prestigieux prix Abel.

  Nash partagea le prix Nobel pour son travail. Roger Myerson, un économiste qui a également gagné ce prix, a décrit l’équilibre de Nash comme étant « l’une des contributions les plus importantes dans l’histoire de la pensée économique ».

  Nash souhaitait initialement être ingénieur en électricité, tout comme son père, et étudia les mathématiques en licence à Carnegie Tech (maintenant appelée Carnegie-Mellon University). Un cours optionnel en économie internationale éveilla son intérêt pour les interactions stratégiques, à l’origine de ses travaux pionniers.16

  Pendant la plus grande partie de sa vie, Nash souffrit d’une maladie mentale qui nécessita une hospitalisation. Il était victime d’hallucinations causées par une schizophrénie qui débuta en 1959. Pourtant, après ce qu’il décrivit comme « 25 ans de pensées partiellement erronées », il continua ses enseignements et recherches à Princeton. L’histoire de ses idées et de sa maladie est racontée dans le livre (adapté au cinéma dans un film avec Russel Crowe) A Beautiful Mind.



Résolution de conflit

Un conflit d’intérêts se produit lorsque les joueurs d’un jeu préfèrent un équilibre de Nash différent.

Pour voir cela, considérez le cas d’Astrid et de Bettina, des ingénieures en informatique qui travaillent sur un projet pour lequel elles seront payées. Elles doivent d’abord décider si leur code sera écrit en Java ou en C++ (imaginez que les deux langages de programmation sont tous deux adaptés, et que le projet peut être écrit en partie dans un langage et une autre partie dans l’autre). Elles doivent choisir l’un ou l’autre, mais Astrid veut écrire en Java, car elle est meilleure pour coder dans ce langage. Bien qu’il s’agisse d’un projet commun avec Bettina, sa rémunération dépendra en partie du nombre de lignes de code qu’elle aura écrit. Malheureusement, Bettina préfère C++ pour la même raison. Ainsi, leurs deux stratégies sont appelées Java et C++.

Leur interaction est décrite dans la Figure 4.16a, et leurs gains sont dans la Figure 4.16b.
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Figure 4.16a 
Interactions pour le choix du langage de programmation.






De la Figure 4.16a, vous pouvez conclure trois choses :


  	elles gagneraient toutes les deux à travailler dans le même langage ,

  	Astrid ferait mieux en codant en Java, alors que l’inverse est vrai pour Bettina ;

  	leur gain total est plus élevé si elles codent en C++.



Comment prédirions-nous le résultat de ce jeu ?
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Figure 4.16b 
Gains (milliers de dollars pour finir le projet) selon le choix du langage de programmation.






Si vous utilisez la méthode des points et des cercles, vous constaterez que les meilleures réponses de chaque joueuse consistent à choisir le même langage que l’autre joueuse. Donc il y a deux équilibres de Nash : un dans lequel les deux optent pour Java, et l’autre dans lequel elles choisissent toutes les deux C++.


  Exercice 4.12 Conflit entre Astrid et Bettina

  Quel est le résultat probable du jeu dans la Figure 4.16b si :

  
    	Astrid peut choisir en premier le langage dans lequel elle souhaite travailler, et s’y tenir (de même que l’Offreur dans le jeu de l’ultimatum formule une offre qui l’engage, avant que le Répondant y réponde) ?

    	les deux peuvent conclure un accord portant notamment sur le langage qu’elles utilisent et la valeur du transfert monétaire qu’elles vont effectuer entre elles ?

    	elles travaillent ensemble depuis des années, et, précédemment, elles ont codé en Java sur des projets en commun ?

  




  Exercice 4.13 Conflit en affaires

  Dans les années 1990, Microsoft et Netscape se sont disputé les parts de marché de leurs navigateurs Internet, appelés Internet Explorer et Navigator. Dans les années 2000, Google et Yahoo se battaient pour faire de leurs moteurs de recherche respectifs le plus populaire. Dans l’industrie du divertissement, une bataille appelée « guerre des formats » s’est jouée entre le Blu-Ray et le HD-DVD.

  Utilisez l’un de ces exemples pour analyser l’existence potentielle d’équilibres multiples et, le cas échéant, pourquoi un équilibre émergerait (serait préféré) plutôt qu’un autre.




  Question 4.12 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Ce tableau montre la matrice des gains suivante pour un jeu simultané à un tour dans lequel Anil et Bala choisissent leur culture.

  


            [image:  ]






  Nous pouvons conclure que :

  
    	Il y a deux équilibres de Nash : (Manioc, Riz) et (Riz, Manioc).

    	Le choix du Manioc est une stratégie dominante pour Anil.

    	Le choix du Riz est une stratégie dominante pour Bala.

    	Il y a deux équilibres en stratégies dominantes : (Manioc, Riz) et (Riz, Manioc).

  

  
    	Dans ces deux cas, Anil et Bala jouent tous les deux leur meilleure réponse à la stratégie de l’autre. Donc ces paires de stratégies sont des équilibres de Nash.

    	Quand Bala choisit le Manioc, Anil s’en sort mieux en choisissant le Riz. Donc le Manioc n’est pas une stratégie dominante pour Anil.

    	Quand Anil choisit le Riz, Bala s’en sort mieux en choisissant le Manioc. Donc le Riz n’est pas une stratégie dominante pour Bala.

    	Il n’y a pas de stratégie dominante. Donc il ne peut y avoir d’équilibre en stratégies dominantes.

  




  Exercice 4.14 Équilibres de Nash et changement climatique

  Considérez le problème du changement climatique comme un jeu entre deux pays appelés Chine et États-Unis, chacun est représenté par un seul individu. Chaque pays dispose de deux stratégies possibles pour faire face aux émissions mondiales de carbone : Restreindre (mesures pour réduire les émissions, par exemple en taxant l’utilisation de combustibles fossiles) et BAU (pour « Business As Usual », le scénario « faire comme si de rien n’était » du Rapport Stern). La Figure 4.17 décrit les résultats (en haut) et les gains hypothétiques (en bas), sur une échelle allant du meilleur au pire, en passant par bon et mauvais. C’est ce que l’on appelle une « échelle ordinale » (parce que ce qui compte ici est l’ordre : qu’un résultat soit meilleur que l’autre, et non pas dans quelle proportion il est meilleur).

  


            [image: La politique en matière de changement climatique vue comme un dilemme du prisonnier (en haut). Gains d’une politique climatique vus comme un dilemme du prisonnier (en bas, à gauche). Gains liés à l’aversion aux inégalités et à la réciprocité (en bas, à droite). ]
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Figure 4.17 
La politique en matière de changement climatique vue comme un dilemme du prisonnier (en haut). Gains d’une politique climatique vus comme un dilemme du prisonnier (en bas, à gauche). Gains liés à l’aversion aux inégalités et à la réciprocité (en bas, à droite).






  
    	Montrez que les deux pays ont une stratégie dominante. Quel est l’équilibre en stratégies dominantes ?

    	Le résultat serait meilleur pour les deux pays s’ils pouvaient négocier un traité contraignant afin de restreindre les émissions. Pourquoi cela pourrait-il être difficile d’y parvenir ?

    	Expliquez comment les gains en bas à droite de la Figure 4.17 pourraient représenter la situation où les deux pays seraient averses aux inégalités et motivés par la réciprocité. Montrez qu’il y a deux équilibres de Nash. Serait-il plus facile de négocier un traité dans ce cas ?

    	Décrivez les changements dans les préférences ou dans certains aspects du problème qui convertiraient le jeu en un autre type de jeu (comme celui de la main invisible) dans lequel les deux pays choisiraient Restreindre comme équilibre en stratégies dominantes.

  



4.14 Conclusion

Nous avons utilisé la théorie des jeux pour modéliser les interactions sociales. Le jeu de la main invisible illustre la manière dont les marchés parviennent à diriger l’intérêt personnel individuel afin d’aboutir à des gains mutuels, mais l’équilibre en stratégies dominantes du jeu du dilemme du prisonnier montre comment des individus agissant indépendamment peuvent être confrontés à un dilemme social.

Les données suggèrent que les individus ne sont pas seulement motivés par l’intérêt personnel. L’altruisme, la punition par les pairs, et des accords négociés peuvent contribuer à la résolution des dilemmes sociaux. Il peut y avoir des conflits d’intérêts sur le partage de gains mutuels tirés d’accords, ou parce que les personnes préfèrent des équilibres différents, mais les préférences sociales et les normes comme l’équité peuvent faciliter la conclusion d’un accord.


  Concepts introduits dans l’Unité 4

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Jeu

    	Meilleure réponse

    	Équilibre en stratégies dominantes

    	Dilemme social

    	Altruisme

    	Réciprocité

    	Aversion aux inégalités

    	Équilibre de Nash

    	Bien public

    	Dilemme du prisonnier
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Leibniz 3.1.3 Fonctions concaves et convexes

Le concept de productivité marginale décroissante correspond à la propriété mathématique de la concavité. Comprendre les concepts mathématiques des fonctions concaves et convexes nous permet d’approfondir notre compréhension des propriétés économiques des fonctions de production.


	fonction concave
	Une fonction de deux variables pour laquelle le segment joignant deux points sur la fonction (peu importe lesquels) se situe entièrement sous la courbe représentant la fonction (la fonction est convexe quand le segment se situe au-dessus de la fonction).



Nous avons vu dans le supplément Leibniz 3.1.2 que dans le cas de la fonction de production 
, avec 
 et 
, la productivité marginale du travail est décroissante. Cela signifie que lorsque l’on se déplace vers la droite le long de la courbe de la fonction de production, la pente de la courbe diminue. Une fonction avec cette propriété est dite concave.

Une conséquence de la concavité (et sa définition algébrique) est que « la fonction de la moyenne est supérieure à la moyenne de la fonction ». Pour illustrer le sens de cette affirmation, supposez que pour une fonction 
 nous prenions deux valeurs quelconques 
 et 
. Alors :



L’expression à gauche correspond à la fonction de la moyenne des deux valeurs et l’expression à droite correspond à la moyenne de la fonction des deux valeurs. (Pour comprendre pourquoi l’inégalité est vérifiée, dessinez une fonction de production concave, choisissez deux valeurs sur l’axe des abscisses et trouvez les points sur le graphique qui correspondent aux deux moyennes.)

Nous pouvons donner une interprétation économique très simple à cette propriété. Pour comprendre ce qu’elle signifie, considérez l’exemple suivant.

Supposez qu’Alexei ait une fonction de production comme celle ci-dessus, avec 
 et 
 ; c’est-à-dire :



Il vient juste de commencer l’université et il considère deux manières différentes d’organiser son temps. Puisqu’il ne connaît encore personne, il pense qu’il vaudrait mieux passer le premier semestre à se faire des amis. Pour l’examen de fin de premier semestre, il étudiera donc en moyenne 
 heure par jour. Après s’être fait des amis, il pourra commencer à étudier à son plein potentiel. Il étudiera donc 
 heures par jour tous les jours pendant le second semestre. D’après sa fonction de production, il devrait obtenir la note de 
 à l’examen du premier semestre et la note de 
 à l’examen du second semestre. Il devrait obtenir une note moyenne aux examens de 
.

Une alternative serait de travailler plus régulièrement ses relations sociales et son travail académique, en étudiant 
 heures par jour tous les jours pendant les deux semestres. Remarquez qu’en utilisant cette stratégie, il renonce à autant d’heures de temps libre que dans l’alternative précédente ; la quantité totale de facteur de production est la même dans les deux cas. À quelle note peut-il s’attendre ? Il devrait obtenir 
 à chaque semestre, ce qui lui donne une moyenne de 
.

En comparant les deux stratégies possibles, Alexei réalise que dans son cas, il vaut mieux travailler lentement mais de manière régulière, puisque son résultat final est plus élevé quand les heures sont constantes que lorsqu’elles fluctuent. C’est l’implication économique de la concavité.

Par contre, si nous avions supposé que 
, nous aurions trouvé un résultat final plus élevé quand les heures fluctuent : dans ce cas, Alexei apprend plus lorsqu’il étudie de manière intense pendant une plus courte période. Quand 
, la pente de la courbe de la fonction de production augmente à mesure que le nombre d’heures augmente, donc la productivité marginale est croissante plutôt que décroissante, comme dans la Figure 3 ci-dessus, dans laquelle 
. La fonction de production est alors convexe au lieu de concave. Un cas particulier est la fonction 
 : en dérivant, vous pouvez vérifier que pour cette fonction de production, la courbe de la productivité marginale du travail est une droite croissante.
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Figure 3 
La fonction de production y = 1,5h1,6 et la productivité marginale correspondante.






Pour en savoir plus : Section 8.4 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Unité 19 Les inégalités économiques

Les disparités économiques sont principalement déterminées par le lieu de naissance, les parents et (dans certains pays) le genre. Des politiques publiques et des institutions adaptées peuvent réduire les inégalités sans diminuer le niveau de vie moyen.


  	Après avoir diminué pendant la majeure partie du 20e siècle, les inégalités de revenu ont augmenté aux États-Unis, au Royaume-Uni, en Inde et dans de nombreux autres pays.

  	Cependant, en raison de la croissance économique rapide de la Chine et de l’Inde, qui sont des pays très peuplés, les inégalités de revenu entre les individus dans le monde ont diminué depuis la fin du 20e siècle.

  	Les discriminations fondées sur l’origine ethnique, le genre ou la religion et d’autres formes d’opportunités inégales impliquent que des gens autrement identiques auront des revenus et des opportunités économiques différents, ce qui contribue aux inégalités.

  	Les disparités de revenu entre individus sont dues à ce qu’ils possèdent (des terres, par exemple), sont (homme ou femme) ou ont (des compétences particulières), qui leur permettent de recevoir des revenus.

  	Ces déterminants du revenu sont influencés par les institutions et politiques publiques en place dans une société, ainsi que par les technologies de production.

  	Un certain niveau d’inégalités fournit les incitations pour étudier et travailler dur, et pour prendre les risques qui vont de pair avec l’innovation et l’investissement.

  	Cependant, les inégalités réduisent également les opportunités économiques des plus pauvres et peuvent conduire à des conflits sociétaux et imposer des coûts, nuisant aux performances économiques.

  	La mise en œuvre de politiques publiques adéquates peut à la fois limiter les inégalités économiques injustes et augmenter le niveau de vie moyen, comme cela a été fait dans de nombreux pays.



Nous sommes en 1975. Renfu est le fils d’un dirigeant local du Parti Communiste. Dans 10 ans, il ira à l’université Tsinghua, une prestigieuse école d’ingénieurs à Pékin et rejoindra lui aussi le Parti Communiste. Dans 20 ans, il dirigera une entreprise publique. Dans 30 ans, il sera PDG de cette entreprise qui aura été privatisée entre-temps, et sera haut placé dans la hiérarchie du Parti.

En revanche, Yichen, dont les parents n’ont pas de relations avec le Parti, n’ira pas à l’université, mais travaillera à la place dans les champs avec ses parents jusqu’à l’âge de 16 ans, avant de travailler dans une entreprise publique fabriquant des pièces détachées de voitures destinées à l’exportation aux États-Unis et en Europe. Quand elle aura 30 ans, elle ira travailler dans la nouvelle usine Motorola construite près de Tianjin, pour un salaire deux fois supérieur au précédent. Elle ne pourra pas migrer légalement à Tianjin et devra laisser sa fille avec ses parents.

Yichen et Renfu sont des personnages fictifs. Nous aurions pu insérer un avertissement : « Tous les personnages apparaissant dans cet ouvrage sont fictifs… ». Mais cela ne serait pas entièrement vrai – ils illustrent les histoires différentes de vraies personnes vivant aujourd’hui.

Considérons maintenant deux autres personnages fictifs vivant aux États-Unis, également en 1975. Mark et Stefanie, âgés de 17 ans, habitent à Gary, dans l’Indiana. Mark a bientôt terminé le lycée et va commencer à travailler avec son père dans l’aciérie locale où le travail est syndiqué et où il sera bien payé et n’aura pas besoin de faire quatre ans d’études supérieures avant de pouvoir gagner sa vie.

Pendant la récession de 1981, Mark va perdre son emploi. Il tentera alors de mettre à profit ses connaissances en mécanique pour ouvrir une entreprise de pièces détachées pour voitures. Cependant, avec de faibles garanties, il ne sera pas en mesure d’obtenir un prêt bancaire, il ira donc travailler dans une nouvelle usine dans le sud. Dans cette usine, il n’y a pas de syndicats et il sera moins bien payé que dans l’usine de Gary. En 2008, pendant la récession, son usine le remplacera par un robot industriel de la société KUKA Robotics.

Stefanie, dont les deux parents sont médecins, décide d’aller étudier la psychologie à l’université de l’Indiana à Bloomington. Elle travaillera ensuite dans une grande entreprise financière à Chicago et, après une série de promotions, elle deviendra vice-présidente en charge des ressources humaines. Elle investira son épargne en bourse, avec une rentabilité moyenne supérieure à 10 % pendant plusieurs années, et profitera des baisses d’impôts favorisant les plus hauts revenus.

Ces quatre personnes ont eu des trajectoires de vie très différentes. Y a-t-il quelque chose de mal à cela ? Chacune a pris de bonnes décisions, en fonction des informations dont elle disposait au moment de faire ses choix, chacune travaillant dur, et pourtant ces personnes ont eu des vies très différentes. Nous pourrions dire qu’au jeu de la vie, elles ont simplement tiré des cartes différentes.

Dans les cartes qu’elles ont tirées, leurs parents constituent une différence majeure. Tout commence par le fait que Yichen et Renfu étaient nés en Chine, et Mark et Stefanie, aux États-Unis. Les parents des deux Chinois étaient probablement tout aussi pauvres, même si les membres du Parti Communiste bénéficiaient d’un plus haut niveau de prestige social et d’éducation. La différence de patrimoine entre les parents des deux Américains était probablement plus importante. Si Mark avait été noir américain, cette différence aurait été encore plus grande, mais sa famille aurait bénéficié d’un confort matériel supérieur à celui des deux familles chinoises.

En 2017, les enfants de Stefanie et Renfu, qui ont connu un certain succès dans leurs pays respectifs, auront accès à une palette d’opportunités non accessibles aux enfants de Yichen et Mark. En Chine, les enfants de Renfu vont aller dans de meilleures écoles et avoir de meilleures perspectives d’emploi grâce aux contacts de leur père. Avec un peu de chance, ils iront peut-être dans une université américaine, acquerront une expérience professionnelle précieuse sur le marché du travail mondialisé et anglophone de travailleurs formés à l’université, et retourneront en Chine avec des salaires plusieurs fois supérieurs à ceux des citoyens chinois ordinaires.

La fille de Yichen ne bénéficiera pas d’une éducation primaire ou secondaire de bonne qualité. En effet, les restrictions de l’hukou (le système d’enregistrement des ménages) font qu’elle devra aller à l’école dans la région rurale de Yichen et non à Tianjin, où sa mère travaille. Cependant, son train de vie sera probablement meilleur que celui de ses parents, et très certainement meilleur que celui de ses grands-parents.

Aux États-Unis, les enfants de Stefanie iront soit à l’école publique de son quartier aisé, généreusement financée par les impôts fonciers locaux, soit dans une école privée très coûteuse. Ils auront précocement accès à un vocabulaire très étendu, se lieront d’amitié avec d’autres enfants venant du même milieu privilégié et participeront à une multitude d’activités extra-scolaires intéressantes, qui amélioreront leurs performances scolaires et leurs chances d’intégrer une université prestigieuse. Cela se traduira par une rémunération moyenne, tout au long de leur vie, supérieure de près de 800 000 $ aux revenus de ceux ayant quitté l’école après le lycée.1

Les enfants de Mark devront faire face à des écoles publiques très peu financées, à l’absence d’emplois couverts par des conventions collectives, à un salaire minimum qui aura moins de valeur en termes réels qu’il n’en avait du temps de leurs parents, et à des changements commerciaux et technologiques qui exacerberont les effets de ces problèmes. Les trajectoires de vie de ces quatre personnes illustrent seulement quelques-uns des changements mondiaux survenus au cours des 40 dernières années dans la répartition des revenus.

Les inégalités peuvent prendre de nombreuses formes, incluant le revenu, le patrimoine, l’éducation et d’autres opportunités. Dans cette unité, nous allons nous concentrer principalement sur les inégalités de patrimoine et de revenu, parce qu’elles ont toutes deux été étudiées en profondeur par les économistes et qu’elles sont fortement liées aux autres formes d’inégalités. Nous allons commencer par trois ensembles de données :2 3


  	Inégalités de revenu : dans la prochaine section, nous allons passer en revue les faits sur les inégalités de revenu dans le monde et comment elles ont évolué au cours du siècle dernier.

  	Hasard de la naissance : nous allons ensuite considérer les inégalités à travers un autre prisme. Le hasard de la naissance influence le revenu, que ce soit via le pays de naissance, l’origine ethnique, le genre, le patrimoine ou même la qualité et la durée de la scolarité.

  	Le futur des inégalités : le dernier ensemble de données sur les inégalités offre un aperçu de l’avenir des économies riches, en examinant les types d’emplois qui seront disponibles alors que l’automatisation et la relocalisation mondiale de la production industrielle vont accélérer la transition d’une économie manufacturière vers une économie de services.



Nous nous interrogerons ensuite sur la raison pour laquelle les inégalités sont considérées par beaucoup comme un problème et nous développerons une manière d’appréhender la question de savoir s’il y a trop (ou pas assez) d’inégalités. Nous présenterons un modèle sur les causes des inégalités économiques afin de comprendre comment les politiques publiques et d’autres évolutions peuvent altérer le niveau des inégalités économiques. Ensuite, nous utiliserons ce modèle pour expliquer à la fois les évolutions récentes du niveau des inégalités économiques dans certains pays et les effets des politiques publiques sur le degré des inégalités.


  Exercice 19.1 Écarts de revenus d’un pays à l’autre et au sein des pays

  Dans l’Unité 1, la Figure 1.2 montrait la répartition des revenus d’un pays à l’autre et au sein des pays. La hauteur de chaque barre du graphique varie selon deux axes. Le premier axe de variation, de gauche à droite du graphique, est un classement des pays en matière de revenu intérieur brut par habitant, du plus pauvre à gauche (Liberia) au plus riche à droite (Singapour). Le second axe, du premier au second plan du graphique, montre la répartition des revenus des pauvres au plus riches, au sein de chaque pays.

  Vous pouvez trouver une version interactive de cette figure à l’adresse https://tinyco.re/7434364.
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  Retournez aux histoires de Mark, Renfu, Stefanie et Yichen et essayez de deviner dans quel décile se trouve chacun de ces personnages fictifs. Justifiez votre choix en quelques mots.



19.1 Inégalités dans le monde et dans le temps

Comme vous le savez de l’Unité 5, vous pouvez utiliser les courbes de Lorenz pour estimer des coefficients de Gini, qui mesurent le degré des inégalités de patrimoine, de revenu, de salaire (revenus du travail), d’années d’éducation, ainsi que d’autres indicateurs de réussite économique et sociale.

Patrimoine, revenu du travail, revenu marchand et revenu disponible

La Figure 19.1 présente des données relatives à trois dimensions des inégalités (patrimoine, salaire et revenu disponible) dans trois économies. Souvenez-vous que le patrimoine correspond à la valeur des actifs détenus par un ménage (nette de ses dettes). Les revenus du travail sont les revenus que l’on reçoit lorsque l’on travaille, que l’on soit salarié ou à son compte. Le revenu marchand correspond à la somme de :


  	tous les revenus du travail et

  	tous les revenus tirés d’entreprises appartenant au ménage ou d’investissements



Enfin, le revenu disponible est le revenu qu’une famille peut dépenser après :


  	avoir payé les impôts

  	avoir reçu les transferts monétaires de l’État tels que les allocations chômage et les retraites
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Deux éléments ressortent de la Figure 19.1 :


  	Le patrimoine est réparti de manière bien plus inégalitaire que les revenus, eux-mêmes répartis de manière bien plus inégalitaire que le revenu disponible : la différence entre les trois mesures des inégalités est toutefois bien moins importante au Japon qu’en Suède et aux États-Unis.

  	La Suède présente une inégalité du revenu disponible beaucoup moins importante que les deux autres pays : cela s’explique par une moindre inégalité du revenu du travail et surtout un système d’imposition et de transferts qui bénéficie aux plus pauvres. Cela n’est pas dû à une plus grande égalité dans la répartition du patrimoine au Suède. Comme vous pouvez le voir d’après le graphique, le patrimoine est réparti presque aussi inégalement en Suède qu’aux États-Unis.
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Figure 19.1 
Inégalités de patrimoine, de revenu du travail et de revenu disponible : États-Unis, Suède et Japon (années 2000).
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Mattia Fochesato and Samuel Bowles. 2013. ‘Wealth Inequality from Prehistory to the Present: Data, Sources and Methods.’ Dynamics of Wealth Inequality Project, Behavioral Sciences Program, Santa Fe Institute ; Mattia Fochesato and Samuel Bowles. 2017. ‘Technology, Institutions and Wealth Inequality in the Very Long Run’. Santa Fe Institute; Chen Wang and Koen Caminada. 2011. ‘Leiden Budget Incidence Fiscal Redistribution Dataset’. Version 1. Leiden Department of Economics Research.






Inégalités de revenus dans le temps et entre les pays

Une autre manière de mesurer les inégalités est de se concentrer sur les très riches, en répondant à la question suivante : quelle part du revenu ou du patrimoine revient aux 1 % ou 10 % les plus riches de la population ? Cet indicateur a l’avantage de pouvoir être mesuré sur des centaines d’années, car les très riches sont contraints de payer des impôts depuis longtemps, ce qui nous permet d’avoir des informations plutôt correctes sur leurs revenus et leur patrimoine. La Figure 19.2 montre la part du patrimoine total possédée par le centile le plus riche, pour tous les pays dont des données sur longue période sont disponibles.4




            [image: Part du patrimoine total possédée par le centile le plus riche (1740–2011) ]



Figure 19.2 
Part du patrimoine total possédée par le centile le plus riche (1740–2011).






Adapté de la Figure 19 de Daniel Waldenström and Jesper Roine. 2014. ‘Long Run Trends in the Distribution of Income and Wealth’. In Handbook of Income Distribution : Volume 2a, edited by Anthony Atkinson and Francois Bourguignon. Amsterdam : North-Holland. Data.






Trois périodes distinctes se détachent : les 18e et 19e siècles jusqu’à environ 1910 connaissent une augmentation des inégalités de patrimoine (à l’exception de la Norvège et du Danemark), le 20e siècle jusqu’en 1980 montre une baisse des inégalités de patrimoine, et depuis, nous connaissons une augmentation modeste des inégalités de patrimoine.

La Figure 19.3 présente des données similaires pour la part du revenu avant impôts et transferts (plutôt que le patrimoine) reçue par les 1 % les mieux payés. Comme dans la Figure 19.2, il y a des différences entre pays. Par exemple, ces dernières années, les États-Unis sont bien plus inégalitaires que la Chine, l’Inde ou le Royaume-Uni. Mais il y a aussi des tendances communes, similaires à la deuxième et troisième périodes de la répartition du patrimoine : une tendance à la baisse des inégalités pendant plus des trois quarts du 20e siècle, suivie par une augmentation des inégalités depuis 1980.
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Figure 19.3 
Part du revenu total reçue par le centile le mieux payé (1913–2015).
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Explorez les revenus les plus élevés dans les pays qui vous intéressent dans la base de données mondiale sur les revenus et les patrimoines.

Mais cette courbe en forme de U vers de plus grandes inégalités n’est pas apparue dans tous les pays, y compris dans la plupart des grandes économies européennes, comme indiqué dans la Figure 19.4.




            [image: Part déclinante pour le centile le mieux payé dans certaines économies européennes et au Japon (1900–2013) ]



Figure 19.4 
Part déclinante pour le centile le mieux payé dans certaines économies européennes et au Japon (1900–2013).
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Facundo Alvaredo, Anthony B. Atkinson, Thomas Piketty, Emmanuel Saez, and Gabriel Zucman. 2016. ‘The World Wealth and Income Database (WID)’.






Les Figures 19.2–19.4 nous montrent que :


  	Il y a des tendances communes dans la plupart des pays pour lesquels nous avons des données : par exemple, le déclin des inégalités entre 1920 et 1980.

  	Les pays ont connu des évolutions très différentes depuis 1980 : dans certaines des économies les plus importantes du monde – Chine, Inde et États-Unis – les inégalités ont fortement augmenté, tandis que dans d’autres – Danemark, France et Pays-Bas – les inégalités se sont maintenues à des niveaux historiquement modérés.



Nous avons utilisé les données crées par Thomas Piketty et ses collaborateurs afin de réaliser les Figures 19.3 et 19.14. Thomas Piketty est un économiste, auteur du livre d’économie bestseller Le Capital au XXIe siècle.5 Dans notre vidéo « Économiste en action », il analyse les inégalités économiques de la Révolution française à nos jours, et explique pourquoi un examen approfondi des données est essentiel.


    
        

        
    

    
        Thomas Piketty, professeur d’économie à l’École d’économie de Paris, explique comment il « essaie d’être utile » en collectant des données de long terme sur la répartition du patrimoine.
    



Inégalités entre pays et au sein des pays

Au début de l’Unité 1, nous écrivions qu’avant l’émergence du capitalisme, le revenu d’un enfant dépendait de la position économique de ses parents. La partie du monde dans laquelle était né l’enfant importait beaucoup moins.

L’essor économique des premières économies capitalistes changea la donne.

La « grande divergence » de l’Unité 1 a eu lieu parce que le coude de la crosse de hockey du revenu par tête fut atteint plus tôt par certains pays (Grande-Bretagne, Italie et Japon dans la Figure 1.1a) que par d’autres (Chine et Inde). Dans certains pays, il n’est pas encore atteint (Nigeria et Argentine) (voir également la Figure 1.11). La conséquence de cette chronologie différente de la révolution capitaliste dans le monde fut un creusement des inégalités entre les peuples du monde, durant les 19e et 20e siècles jusqu’à très récemment. Même les plus pauvres en Amérique du Nord et en Europe devinrent plus riches que les plus riches d’autres régions du monde.

Comment mesurer les inégalités mondiales ? Pensez à la courbe de Lorenz, construite en alignant tous les individus du monde du revenu le plus faible au revenu le plus élevé, indépendamment de leur pays de résidence. Vous savez, d’après la Figure 1.2, que la section de la courbe de Lorenz qui s’étend de 0 à 0,20 le long de l’axe des abscisses (les 20 % les plus pauvres) est très plate : on y retrouverait la majorité de la population du Liberia et du Nigeria, ainsi que les individus à revenu intermédiaire et bas revenu d’Indonésie et d’Inde, par exemple. Si vous construisez toute la courbe de Lorenz, vous pouvez calculer le coefficient de Gini pour le monde entier. C’est ce que l’on peut voir pour le revenu marchand sur la Figure 19.5. En 2013, par exemple, le coefficient de Gini mondial était de 0,69. Nous pouvons observer que les inégalités mondiales entre les individus sont élevées mais qu’elles ont diminué très récemment.

L’autre série de données de la Figure 19.5 (la courbe rouge) représente les inégalités mondiales d’une autre manière. Elle se concentre sur les inégalités entre pays. Imaginez que chaque individu au sein d’un pays gagne le revenu moyen de ce pays. Dans cette expérience imaginaire, chacun au Royaume-Uni gagne exactement le revenu moyen du Royaume-Uni, tandis que chacun en Chine gagne exactement le revenu moyen de la Chine. À quoi ressembleraient les inégalités de revenu dans cet exemple hypothétique ?

La ligne rouge montre le résultat de ce calcul. Dans notre expérience imaginaire, la seule source d’inégalité dans le monde est l’inégalité d’un pays à l’autre. Les inégalités sont réduites, mais restent encore considérables en raison des grands écarts de revenus entre pays.





            [image: Inégalités mondiales de revenu et entre pays (1952–2015). ]



Figure 19.5 
Inégalités mondiales de revenu et entre pays (1952–2015).
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Branko Milanovic. 2012. ‘Global Income Inequality by the Numbers: In History and Now – an Overview’. Policy Research Working Paper 6259. The World Bank. L’inégalité entre pays (fictive) renvoie à l’expérience imaginaire où tout le monde dans un même pays a le même revenu.









            [image: Les inégalités mondiales entre les individus diminuent (1986–2013) : La série bleue montre les inégalités de revenu entre tous les individus dans le monde. C’est donc le coefficient de Gini mondial. ]



Les inégalités mondiales entre les individus diminuent (1986–2013)



La série bleue montre les inégalités de revenu entre tous les individus dans le monde. C’est donc le coefficient de Gini mondial.






Branko Milanovic. 2012. ‘Global Income Inequality by the Numbers: In History and Now – an Overview’. Policy Research Working Paper 6259. The World Bank. L’inégalité entre pays (fictive) renvoie à l’expérience imaginaire où tout le monde dans un même pays a le même revenu.









            [image: Les inégalités hypothétiques entre pays diminuent… : La courbe rouge montre les inégalités de revenu entre pays sur la période 1952–2015. Pour les calculer, nous avons supposé que chacun, au sein d’un pays, avait le même revenu. Elles ont commencé à diminuer rapidement depuis les années 1980. ]



Les inégalités hypothétiques entre pays diminuent…



La courbe rouge montre les inégalités de revenu entre pays sur la période 1952–2015. Pour les calculer, nous avons supposé que chacun, au sein d’un pays, avait le même revenu. Elles ont commencé à diminuer rapidement depuis les années 1980.






Branko Milanovic. 2012. ‘Global Income Inequality by the Numbers: In History and Now – an Overview’. Policy Research Working Paper 6259. The World Bank. L’inégalité entre pays (fictive) renvoie à l’expérience imaginaire où tout le monde dans un même pays a le même revenu.









            [image: … et les inégalités au sein des pays augmentent : La baisse des inégalités entre pays s’est accélérée avec la croissance des plus grands pays pauvres du monde, la Chine et l’Inde. Cependant, les inégalités au sein des pays, dont la Chine et l’Inde, ont augmenté. ]



… et les inégalités au sein des pays augmentent



La baisse des inégalités entre pays s’est accélérée avec la croissance des plus grands pays pauvres du monde, la Chine et l’Inde. Cependant, les inégalités au sein des pays, dont la Chine et l’Inde, ont augmenté.






Branko Milanovic. 2012. ‘Global Income Inequality by the Numbers: In History and Now – an Overview’. Policy Research Working Paper 6259. L’inégalité entre pays (fictive) renvoie à l’expérience imaginaire où tout le monde dans un même pays a le même revenu.








Vous pouvez voir qu’en 1988 (le début de la ligne bleue), le coefficient de Gini pour l’ensemble des individus dans le monde était de 0,69, et que ce nombre aurait été de 0,60 s’il y avait eu l’égalité parfaite au sein des pays (la ligne rouge). Par conséquent, nous voyons que 87 % des inégalités mondiales de revenu sont expliqués par notre mesure des inégalités entre pays (car 0,60/0,69 = 0,87, soit 87 %).

Le graphique montre également que les inégalités entre pays ont diminué rapidement : en 2013, 76 % des inégalités mondiales étaient dues aux inégalités entre pays (0,47/0,62 = 0,76).

Le coefficient de Gini mondial le plus récent est de 0,62. Vous savez que ce nombre est plus proche de 1 (un individu détient tout le revenu mondial) que de 0 (pas de différences de revenu dans le monde). Cependant, quel niveau d’inégalités cela indique-t-il ? Pour comprendre comment interpréter le coefficient de Gini, lisez la rubrique Einstein à la fin de cette section : « Le coefficient de Gini et les différences de revenu au niveau mondial ».

La Figure 19.5 suggère trois messages principaux :


  	Les inégalités dans le monde sont essentiellement entre individus de différents pays (la série rouge) : elles ne sont pas entre individus du même pays (la différence entre les séries bleue et rouge).

  	Mais cela est en train de changer : les deux plus grandes économies du monde, anciennement très pauvres – Inde et Chine – ont augmenté leur revenu moyen plus rapidement que les pays plus riches, réduisant ainsi les inégalités entre pays. Les inégalités au sein des pays ont augmenté, car dans ces pays et dans beaucoup d’autres grands pays les inégalités entre individus ont augmenté.

  	Les inégalités entre les individus diminuent : le résultat net de ces tendances opposées est que les inégalités entre les individus dans le monde ont commencé à diminuer.



Un aperçu de l’avenir des économies riches : le maillon intermédiaire manquant ?

Les inégalités grandissantes au sein de la plupart des pays développés sont associées à une modification de la distribution des emplois. Le nombre d’emplois à salaire faible et à salaire élevé a augmenté, tandis que les emplois à salaire intermédiaire se font de plus en plus rares. La conséquence – plus d’emplois en haut et en bas de l’échelle économique et moins sur les échelons intermédiaires – est connue sous l’appellation « le maillon intermédiaire manquant ».

Les données de la Figure 19.6 illustrent ces deux tendances pour l’économie américaine. Notre exemple porte sur les États-Unis en raison de la qualité des données disponibles, mais les mêmes tendances sont observables dans d’autres pays à hauts revenus.

La Figure 19.6 classe les emplois du mieux payé en haut (en termes de salaire horaire) au moins bien payé en bas, et estime la croissance ou la contraction de l’emploi sur l’axe des abscisses.





            [image: L’absence de niveau intermédiaire aux États-Unis (2014–24) : prévisions des métiers qui subiront une variation de l’emploi de 10 000 employés ou plus. ]



Figure 19.6 
L’absence de niveau intermédiaire aux États-Unis (2014–24) : prévisions des métiers qui subiront une variation de l’emploi de 10 000 employés ou plus.






US Bureau of Labor Statistics. 2014. ‘Employment Projections.’ US Bureau of Labor Statistics. 2015. ‘Occupational Employment Statistics.’   

Remarque : la Figure 19.6 montre seulement les emplois pour lesquels on anticipe une variation de 10 000 employés ou plus. Le terme « et apparentés » indique la prise en compte de métiers similaires. Les points bleus représentent les métiers liés aux opérateurs de machines (opérateurs de machine à coudre, opérateurs de machines dans le textile, standardistes, opérateurs de machines et de presses). La ligne horizontale en pointillé correspond au salaire horaire moyen dans tous les métiers aux États-Unis en juin 2015. La ligne en pointillé en forme de C est un polynôme du second degré qui s’ajuste aux données présentées dans le graphique.

Le point labellisé « 1997 » montre le salaire horaire moyen qu’auraient gagné les opérateurs de machines en 2015 si leur salaire s’était maintenu à la même proportion du salaire moyen qu’en 1997.









            [image: Estimation de la croissance prévue des métiers aux États-Unis : La Figure 19.6 ordonne les métiers du mieux payé en haut (en termes de salaire horaire) au moins payé en bas, et estime la croissance ou la contraction de l’emploi sur l’axe des abscisses. ]



Estimation de la croissance prévue des métiers aux États-Unis



La Figure 19.6 ordonne les métiers du mieux payé en haut (en termes de salaire horaire) au moins payé en bas, et estime la croissance ou la contraction de l’emploi sur l’axe des abscisses.
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Remarque : la Figure 19.6 montre seulement les emplois pour lesquels on anticipe une variation de 10 000 employés ou plus. Le terme « et apparentés » indique la prise en compte de métiers similaires. Les points bleus représentent les métiers liés aux opérateurs de machines (opérateurs de machine à coudre, opérateurs de machines dans le textile, standardistes, opérateurs de machines et de presses). La ligne horizontale en pointillé correspond au salaire horaire moyen dans tous les métiers aux États-Unis en juin 2015. La ligne en pointillé en forme de C est un polynôme du second degré qui s’ajuste aux données présentées dans le graphique.

Le point labellisé « 1997 » montre le salaire horaire moyen qu’auraient gagné les opérateurs de machines en 2015 si leur salaire s’était maintenu à la même proportion du salaire moyen qu’en 1997.









            [image: Les salaires des travailleurs qualifiés aux États-Unis ont baissé : En raison de la combinaison de l’effet de l’automatisation et de « l’effet de la Chine », les salaires des opérateurs de machines ont baissé de 73 % du salaire moyen en 1997 à 61 % en 2014. ]



Les salaires des travailleurs qualifiés aux États-Unis ont baissé



En raison de la combinaison de l’effet combiné de l’automatisation et de « l’effet de la Chine », les salaires des opérateurs de machines ont baissé de 73 % du salaire moyen en 1997 à 61 % en 2014.
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Remarque : la Figure 19.6 montre seulement les emplois pour lesquels on anticipe une variation de 10 000 employés ou plus. Le terme « et apparentés » indique la prise en compte de métiers similaires. Les points bleus représentent les métiers liés aux opérateurs de machines (opérateurs de machine à coudre, opérateurs de machines dans le textile, standardistes, opérateurs de machines et de presses). La ligne horizontale en pointillé correspond au salaire horaire moyen dans tous les métiers aux États-Unis en juin 2015. La ligne en pointillé en forme de C est un polynôme du second degré qui s’ajuste aux données présentées dans le graphique.

Le point labellisé « 1997 » montre le salaire horaire moyen qu’auraient gagné les opérateurs de machines en 2015 si leur salaire s’était maintenu à la même proportion du salaire moyen qu’en 1997.








Notez ces points au sujet des données :


  	L’absence de niveau intermédiaire : les emplois à haut salaire et (particulière­ment) ceux à bas salaire connaissent une forte hausse des effectifs, alors que les gains d’emploi pour les métiers à salaire intermédiaire sont plus limités.

  	Les métiers remplacent le travail autrefois effectué au seins des familles : les augmentations les plus importantes sont dans le secteur des services à la personne, la plupart d’entre eux étant liés aux professions de la santé. Ces emplois en hausse se substituent au travail qu’effectuaient autrefois les membres de la famille, comme les aides personnelles ou les soins de santé à domicile.

  	Les tâches répétitives sont effectuées par des machines : la numérisation réduit la demande pour des métiers impliquant des tâches répétitives, comme les préposés au tri postal et les opérateurs de machines. Les tâches que les machines ne remplacent pas sont soit bien payées (conseillers financiers personnels, infirmiers praticiens) soit très peu payées, comme celles consistant à s’occuper de personnes âgées à leur domicile.

  	Les hauts salaires travaillent avec les technologies de l’information : les emplois pour lesquels se créent des postes à haut salaire (mis à part les services à la personne), comme la recherche opérationnelle, les statisticiens et les développeurs Web, sont ceux dans lesquels le traitement numérique de l’information a fortement augmenté la productivité des travailleurs dotés des compétences adéquates.

  	Les travailleurs avec des salaires moyens sont les perdants : les métiers perdant des emplois tendent à avoir des salaires proches de la moyenne, voire inférieurs.



La Figure 19.6 ne montrait que les métiers pour lesquels les gains ou les pertes de postes prévus représentaient au moins 20 % du niveau de l’emploi en 2014 et concernaient au moins 10 000 employés. Cependant, comme le montre la Figure 19.7, la tendance se maintient quand on considère l’ensemble des emplois de l’économie américaine. Les projections des Figures 19.6 et 19.7 sont déjà en cours aux États-Unis, depuis au moins les années 1970.
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Figure 19.7 
L’absence de niveau intermédiaire aux États-Unis (2014–24) : la croissance des emplois est la plus élevée pour les premier et dernier quintiles des métiers aux États-Unis, par revenu annuel moyen.
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  Exercice 19.2 Inégalités dans votre classe

  
    	En utilisant ce calculateur du coefficient de Gini, calculez le degré des inégalités de taille dans votre classe.

    	Pourquoi ce coefficient de Gini est-il beaucoup plus petit que celui du patrimoine dans la Figure 19.1 ?

    	Maintenant, utilisez le calculateur pour calculer le coefficient de Gini pour une autre variable (par exemple âge, poids, temps passé dans les transports pour venir en cours, nombre de frères et sœurs ou note au dernier examen).

    	Expliquez toutes les différences entre ce coefficient de Gini et celui pour le patrimoine.

  




  Question 19.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 19.1 illustre, à partir du coefficient de Gini, les inégalités de richesse, de revenu et de revenu disponible aux États-Unis, en Suède et au Japon.

  À partir de ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	La richesse est distribuée de façon beaucoup plus inégale que le revenu dans les trois pays.

    	La Suède a, sans équivoque, une société plus inégale que le Japon.

    	Parmi ces trois pays, les États-Unis ont la société la plus inégale.

    	La Suède parvient à une distribution relativement égale du revenu disponible grâce à son système de taxes et de transferts.

  

  
    	Dans les trois pays, le coefficient de Gini pour la richesse est plus élevé que le coefficient de Gini pour les revenus, ce qui indique un niveau d’inégalités plus élevé.

    	La Suède est plus inégale que le Japon en termes de richesse, mais elle est plus égale en termes de revenu disponible.

    	Cette affirmation est correcte pour les revenus et le revenu disponible. Cependant, la Suède est plus inégale que les États-Unis en termes de richesse.

    	Si le coefficient de Gini pour le revenu avant imposition en Suède est similaire à celui des États-Unis et du Japon, le coefficient de Gini pour le revenu disponible est beaucoup plus faible, indiquant que les taxes et transferts parviennent efficacement à redistribuer le revenu.

  




  Question 19.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Dans la vidéo « Économiste in action » de Thomas Piketty, lequel de ces événements n’est PAS une des raisons données par Piketty pour la baisse des revenus des très riches au cours du 20e siècle ?

  
    	La Première Guerre mondiale

    	La Grande Dépression

    	La Révolution russe

    	La Seconde Guerre mondiale

  

  
    	La nationalisation des actifs pendant les Guerres mondiales est l’une des raisons avancées par Piketty.

    	La récession économique est l’une des raisons données par Piketty.

    	Bien que les changements politiques puissent avoir un effet sur la distribution de la richesse dans un pays, Piketty ne mentionne pas la Révolution russe dans la vidéo.

    	La nationalisation des actifs pendant les Guerres mondiales est l’une des raisons avancées par Piketty.

  




  Question 19.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 19.6 est un nuage de points des métiers dans l’économie américaine. Le salaire horaire moyen en 2015 est reporté sur l’axe des ordonnées et les projections de la croissance de l’emploi pour la période 2014-2024 est reportée sur l’axe des abscisses :

  À partir de ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Les métiers avec la plus grande croissance attendue sont ceux qui bénéficient d’innovations qui augmentent l’automatisation.

    	Les métiers pour lesquels on anticipe une contraction importante de l’emploi sont ceux dont les salaires sont les plus élevés, ce qui devrait encourager les employeurs à investir dans l’automatisation.

    	Les métiers à haut salaire présentant des perspectives de croissance sont soit dans le secteur des services à la personne, soit sont des métiers dans lesquels le traitement numérique de l’information a substantiellement augmenté la productivité des travailleurs très qualifiés.

    	Il n’y a pas de relation particulière entre le salaire moyen et la croissance attendue de l’emploi.

  

  
    	Les meilleures projections en termes de croissance de l’emploi concernent les soignants à domicile et les aides personnnelles à domicile. Ces services sont ceux qui étaient produits presque exclusivement au sein de la famille, et qui sont maintenant de plus en plus réalisés par des personnes extérieures.

    	Les projections d’importantes pertes concernent les métiers dont les salaires sont proches du salaire moyen, ou un peu plus faibles, et qui sont déjà touchés par les technologies permettant le remplacement des personnes, comme le service postal ou les standardistes.

    	Les augmentation les plus importantes se trouvent dans les services à la personne, principalement dans les métiers de la santé. Les projections à la hausse concernent également les métiers à salaire élevé qui impliquent les technologies de l’information.

    	Pour les métiers à haut et à bas salaires, on anticipe une croissance de l’emploi, alors que les métiers à salaire intermédiaire semblent avoir des perspectives limitées en termes de croissance de l’emploi.

  




  Einstein Le coefficient de Gini et les différences de revenus dans le monde

  Dans l’Unité 5, vous avez appris que le coefficient de Gini est une mesure des inégalités définie comme la moitié de la moyenne relative des différences de revenus entre chaque paire d’individus dans une population.

  Souvenez-vous que la différence moyenne des revenus entre chaque paire d’une population, que nous désignons par Δ, peut être exprimée comme le revenu de la personne la plus riche de la paire (yr) moins le revenu du plus pauvre de la paire (yp), que l’on additionne pour chaque paire de la population, et que l’on divise ensuite par le nombre de paires dans la population (n). La différence moyenne relative est la quantité divisée par le revenu moyen, y.

  Ainsi, la moitié de la différence moyenne relative est :

  

  En réarrangeant cette équation, vous pouvez voir que la différence moyenne entre deux individus d’une paire sera le salaire moyen multiplié par le double du coefficient de Gini.

  

  Cependant, on peut interpréter le coefficient de Gini de manière plus intéressante. Après avoir formé toutes les paires possibles à partir de la population mondiale, le revenu moyen dans le monde (
) sera :

  

  où nous définissons 
 et 
 comme les revenus moyens des plus riches et des plus pauvres de chaque paire, respectivement. Nous pouvons maintenant réécrire l’expression du coefficient de Gini en utilisant 
 et 
 :

  

  En manipulant et en divisant par 
, nous obtenons :

  

  En utilisant cette dernière expression, si le coefficient de Gini pour le monde est de 0,62, alors :

  

  Cela nous dit que si le coefficient de Gini est de 0,62, alors parmi toutes les paires de la population ou d’un échantillon aléatoire assez grand de la population, le plus riche des deux sera en moyenne 4,26 fois plus riche que l’autre.




  Exercice 19.3 Une autre manière d’interpréter les coefficients de Gini

  Utilisez la Figure 5.16 pour estimer le coefficient de Gini pour le revenu disponible au Danemark et en Afrique du Sud. En expliquant la différence entre ces pays en termes d’inégalités de revenu, vous pourriez utiliser l’information sur le Gini. Si deux personnes étaient aléatoirement choisies dans la population du pays, quelle serait en moyenne la valeur du ratio du revenu de la personne la plus riche sur celui de la personne la plus pauvre ? Pour vous permettre de transformer les données sur le coefficient de Gini sous la forme de ce ratio, utilisez la formule de la rubrique Einstein pour construire un tableau du ratio la plus riche/la plus pauvre pour des coefficients de Gini allant de 0,0 à 0,9 (par intervalle de 0,1). Reportez vos résultats dans un graphique. Expliquez la différence d’inégalités entre le Danemark et l’Afrique du Sud en utilisant vos résultats. Qu’est-ce que cette formule implique si le coefficient de Gini est égal à 1 ?



19.2. Hasard de la naissance : un autre prisme pour étudier les inégalités

Dans le monde contemporain, la plupart des inégalités sont attribuables aux différences entre individus portant sur des éléments sur lesquels ils n’ont aucun contrôle, comme l’origine ethnique, le genre, la nationalité ou les parents. Nous appelons ces différences les « hasards de la naissance ».6

Pour comprendre l’importance des hasards de la naissance, imaginez la chose suivante. Retournez à la Figure 1.2. Supposez que vous ne vous intéressiez qu’au revenu, et que vous pouviez choisir entre :


  	le décile de revenu auquel vous appartenez, mais votre pays de naissance vous est attribué de manière aléatoire

  	le pays dans lequel vous naissez, mais votre décile de revenu vous est attribué de manière aléatoire



Choisisseriez-vous l’option 1 (le décile) ou l’option 2 (le pays) ?

Si vous avez choisi l’option 1, vous voudriez évidemment être dans le dernier décile, afin de vous trouver quelque part à l’arrière-plan de la Figure 1.2. Mais où ? Vous auriez la même chance de naître au Nigeria du côté gauche, qu’en Allemagne du côté droit.

Si vous avez choisi l’option 2, vous pourriez sélectionner l’un des pays du côté droit, avec le revenu moyen le plus élevé. Vous auriez la même chance de vous trouver dans le premier décile, au premier plan du graphique, que dans le dernier décile à l’arrière-plan.

La nationalité est l’un des grands hasards de la naissance ayant une incidence sur le revenu. Les passeports et les frontières limitent les opportunités économiques offertes aux citoyens de différents pays. Des individus dotés d’un niveau de formation, de capacités et d’ambition similaires, mais nés de deux côtés différents d’une frontière auront des possibilités dans la vie très différentes, qu’il s’agisse de la frontière entre le Mexique et les États-Unis, de celle entre la Corée du Nord et la Corée du Sud ou de la mer Méditerranée qui sépare l’Afrique du Nord de l’Europe. Même lorsque les migrations sont autorisées, les migrants se voient souvent refuser des droits politiques et sociaux, comme c’est le cas dans les pays du Golfe et certains pays d’Asie de l’Est.

Genre et autres formes d’inégalités catégorielles

Les inégalités fondées sur les hasards de la naissance existent également au sein des pays :


  	Caste : les disparités importantes en termes des possibilités dans la vie en Inde, par exemple, proviennent du système traditionnel hiérarchique et héréditaire des castes. Une caste est un statut social, allant des Brahmins (le plus haut rang) aux Dalits (autrefois appelés les « intouchables »).

  	Discrimination formalisée : jusqu’en 1994, l’apartheid en Afrique du Sud avait officialisé les inégalités via un système complexe de barrières raciales.

  	Colons et peuples indigènes : en Australie, aux États-Unis et dans une grande partie de l’Amérique latine, des inégalités économiques et sociales très fortes existent entre les descendants des colons européens et les peuples dits indigènes, arrivés des dizaines de milliers d’années plus tôt.




	inégalité catégorielle
	Inégalité entre différents groupes sociaux (identifiés par exemple par une catégorie comme le groupe ethnique, la nationalité, la caste, le genre ou la religion). Connu également sous le terme : inégalité entre groupes.



Les inégalités fondées sur l’identité ethnique ou la caste sont des exemples d’inégalités catégorielles (aussi appelées inégalités de groupe), impliquant des différences économiques entre des individus traités comme appartenant à des catégories sociales différentes, elles-mêmes définies par les classes sociales les plus puissantes. Les castes indiennes sont des catégories, tout comme les catégories « africain », « blanc », « de couleur » et « asiatique » en Afrique du Sud. Les inégalités catégorielles sont principalement fondées sur des hasards de la naissance, car lorsque l’on est né dans l’une des catégories, il est difficile, voire impossible, de changer de catégorie.

Pour comprendre avec quelle facilité la ségrégation raciale ou motivée par d’autres caractéristiques catégorielles peut émerger, prenez deux minutes pour jouer au jeu en ligne La Parabole des Polygones.

La forme la plus répandue d’inégalité catégorielle est celle entre hommes et femmes. Il existe en moyenne de nombreuses différences économiques entre hommes et femmes. C’est un peu curieux, car à l’exception de leur rôle biologique différent dans le processus de reproduction, hommes et femmes sont très similaires : des parents similaires, des écoles similaires (dans la plupart des pays), un héritage génétique similaire s’agissant des déterminants des compétences intellectuelles, etc. Pourtant il est clair que l’économie traite les hommes et les femmes différemment. L’ampleur du phénomène varie selon les pays, mais tous sont concernés.

Les inégalités de revenus entre hommes et femmes autrement similaires sont l’une des mesures de cette inégalité. La Figure 19.8 montre les revenus (du travail) espérés au cours d’une vie entière pour les hommes et les femmes aux États-Unis, quand ils travaillent à plein temps depuis la fin de leur scolarité et jusqu’à la retraite. Ainsi, les différences observées sur le graphique ne sont pas dues au fait que les femmes participent moins longtemps que les hommes au marché du travail en raison de la maternité.

Comme la qualité de formation ne diffère pas entre hommes et femmes en moyenne (et que les filles tendent à réussir aussi bien la plupart des tests de compétences), les différences de salaire liées au genre ne sont pas attribuables à des différences de compétences cognitives ou de qualité d’éducation. Pourtant, pour chaque niveau d’éducation, les femmes peuvent s’attendre à gagner moins que les hommes.




            [image: Inégalités catégorielles : éducation et revenus d’une vie entière pour les hommes et les femmes aux États-Unis ]



Figure 19.8 
Inégalités catégorielles : éducation et revenus d’une vie entière pour les hommes et les femmes aux États-Unis.






Adapté de la Figure 5 in Anthony P. Carnevale, Stephen J. Rose, and Ban Cheah. 2011. The College Payoff. Georgetown University Center on Education and the Workforce. (Note : la moyenne masculine est de 2 520 286 $, vs. 1 909 714 $ pour les femmes.)






Néanmoins, la figure montre également qu’une augmentation du niveau d’études implique des revenus plus élevés pour la vie entière, et que les femmes ayant obtenu une licence à l’université gagnent bien plus que les hommes ayant quitté l’école après le lycée.

Dans de nombreuses régions du monde, les filles sont nettement moins scolarisées que les garçons, mais, comme le montre la Figure 19.9, les filles vont à l’école aussi longtemps que les garçons aux États-Unis et en France, et plus longtemps au Brésil. Les pays dans lesquels les femmes ont historiquement souffert d’être très fortement désavantagées sur les plans social et économique, comme la Chine et l’Indonésie, ont presque éliminé l’écart fille/garçon dans la durée de scolarisation, et l’Inde, bien qu’encore loin derrière, le réduit rapidement.




            [image: Inégalités catégorielles : durée moyenne des études des filles par rapport aux garçons (1970–2010) ]



Figure 19.9 
Inégalités catégorielles : durée moyenne des études des filles par rapport aux garçons (1970–2010).
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Inégalités intergénérationnelles

Outre les différences catégorielles comme le pays, le genre ou l’origine ethnique, une seconde source d’inégalité économique au sein d’un pays est constituée par l’héritage. Vous pourriez être riche ou pauvre simplement parce que vos parents étaient riches ou pauvres.

Il y a 200 ans, dans la plupart des pays, il allait de soi que quelqu’un s’attende à rester pauvre simplement parce que ses parents étaient pauvres, et que quelqu’un puisse hériter de l’entreprise paternelle et de son statut social, sans avoir à prouver qu’il était le meilleur candidat pour le poste. La transmission d’inégalités d’une génération à l’autre semblait être l’ordre naturel des choses.

Mais cela a changé avec le développement de l’éducation publique et, dans de nombreux pays, la diminution des discriminations à l’égard des pauvres en raison de leur origine ethnique, leur religion ou tout simplement leurs origines modestes. Dans certains pays, le statut économique des parents joue toujours un grand rôle dans la réussite économique des enfants ; dans d’autres pays, les différences entre les parents ne sont que faiblement transmises à la génération suivante.


	transmission intergénérationnelle des différences socioéconomiques
	Le processus par lequel le statut économique des enfants à l’âge adulte finit par ressembler à celui des parents. Voir également : élasticité intergénérationnelle, mobilité intergénérationnelle.



L’expression « transmission intergénérationnelle des différences économiques » renvoie aux processus par lesquels le statut économique des enfants vient à ressembler à celui de leurs parents. Le processus de transmission prend de nombreuses formes :


  	Les enfants héritent du patrimoine de leurs parents.

  	La constitution génétique des enfants est similaire à celle de leurs parents.

  	À travers l’influence parentale dans l’éducation des enfants, parents et enfants ont tendance à partager les mêmes préférences, normes sociales ainsi que les mêmes connaissances, compétences et relations acquises en dehors l’école.




	inégalité intergénérationnelle
	Le degré de transmission des différences dans la génération des parents à la génération suivante, mesuré sous forme d’élasticité intergénérationnelle ou de corrélation intergénérationnelle. Voir également : élasticité intergénérationnelle, mobilité intergénérationnelle, transmission intergénérationnelle des différences socioéconomiques.



Les inégalités intergénérationnelles se produisent lorsque ces processus donnent lieu à des similarités entre le statut économique des parents et celui de leurs enfants : les enfants des plus riches deviennent riches eux-mêmes et les enfants des plus pauvres restent pauvres. 7

Les économistes et les sociologues mesurent les inégalités intergénérationnelles en classant les parents en fonction de leurs revenus ou de leur patrimoine, puis en regardant de quels revenus ou de quel patrimoine leurs enfants disposent lorsqu’ils parviennent à l’âge adulte. Ils confirment l’existence de fortes inégalités intergénérationnelles. Les enfants dont les parents ont un revenu élevé ont plus de chances d’obtenir des salaires élevés une fois adultes, et les enfants issus de familles à faible revenu auront très probablement de faibles revenus une fois adultes.8

Nous pouvons observer ce phénomène sur la Figure 19.10, qui présente des mesures de l’inégalité intergénérationnelle des hommes aux États-Unis (graphique gauche) et au Danemark (graphique droit), fondés sur leurs revenus du travail. La barre haute à gauche du graphique des États-Unis signifie que parmi les hommes dont les pères faisaient partie des 20 % les plus pauvres, 40 % se trouvent eux-mêmes dans cette catégorie, alors que 7 % ont un revenu les classant dans les 20 % les plus riches. À l’inverse, 36 % des hommes nés parmi les 20 % les plus riches appartiennent eux-mêmes à ce quintile – la barre haute violette sur la droite.
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Figure 19.10 
Inégalité intergénérationnelle dans les revenus : États-Unis et Danemark.






Table 14 dans Markus Jäntti, Bernt Bratsberg, Knut Røed, Oddbjørn Raaum, Robin Naylor, Eva Österbacka, Anders Björklund, and Tor Eriksson. 2006. ‘American Exceptionalism in a New Light: A Comparison of Intergenerational Earnings Mobility in the Nordic Countries, the United Kingdom and the United States.’ Discussion Paper Series 1938. Institute for the Study of Labor.






L’une des raisons pour lesquelles les enfants des riches tendent à être plus riches que les enfants des pauvres est l’aide financière apportée par les parents aisés, aussi bien durant leur vie qu’au moment de leur décès, sous forme d’héritage. Notez cependant que les données de la Figure 19.10 portent sur les revenus du travail et ne tiennent pas compte du patrimoine hérité. Les gains des parents et de leurs enfants sont similaires aux États-Unis, en partie car les enfants de parents aisés reçoivent plus d’éducation et de meilleure qualité. Ils profitent aussi des réseaux et des contacts de leurs parents qui améliorent leur accès au marché du travail.

Les données sur le Danemark dans le graphique de droite révèlent moins d’inégalités. Seuls 25 % de ceux dont les parents faisaient partie du quintile le plus pauvre restent eux-mêmes dans ce quintile, comparé à 40 % aux États-Unis. Cela suggère que les personnes nées de parents relativement pauvres sont moins désavantagées au Danemark. De même, 33 % des personnes nées de parents comptant parmi les 20 % les plus riches appartiennent une fois adulte à ce même quintile, comparé à 36 % aux États-Unis. À partir de ces données, nous pourrions conclure que les inégalités intergénérationnelles sont moins importantes au Danemark qu’aux États-Unis, bien que les règles du jeu ne soient pas parfaitement équitables.


	élasticité intergénérationnelle
	Quand on compare deux familles (les parents et leurs enfants devenus adultes), c’est la différence, exprimée en pourcentage, de statut de la seconde génération associée à une différence d’1 % dans le statut de la génération des parents. Voir également : inégalité intergénérationnelle, mobilité intergénérationnelle, transmission intergénérationnelle des différences socioéconomiques.



L’élasticité intergénérationnelle du revenu ou du patrimoine permet de résumer le taux global d’inégalité intergénérationnelle dans une société. Afin de voir ce que cela mesure, considérez deux paires de père et d’enfants. Le père de la première paire est plus riche que le père de la seconde. L’élasticité intergénérationnelle mesure à quel point l’enfant du père le plus riche sera plus riche que l’enfant du père le plus pauvre. Une élasticité de 0,5, par exemple, signifie que si l’un des pères est 10 % plus riche que l’autre, alors son enfant à l’âge adulte sera en moyenne 5 % plus riche que l’autre enfant. Plus l’élasticité intergénérationnelle est élevée, plus le degré de transmission intergénérationnelle du statut économique est élevé et plus les inégalités intergénérationnelles sont fortes. Dans une société avec une haute élasticité intergénérationnelle, la mobilité intergénérationnelle est faible.

Le terme d’élasticité intergénérationnelle n’a rien à voir avec la signification habituelle du mot élastique. Cependant, comme l’élasticité prix de la demande d’un bien, l’élasticité intergénérationnelle renvoie au changement en pourcentage d’une variable associé au changement en pourcentage d’une autre variable.


	mobilité intergénérationnelle
	Changements dans le statut économique ou social relatif entre parents et enfants. On parle d’ascension sociale quand le statut d’un enfant dépasse celui de ses parents, de déclassement dans le cas contraire. La corrélation entre les positions des parents et des enfants (par exemple, le nombre d’années d’études ou le revenu) est une mesure répandue de la mobilité intergénérationnelle. Une autre est l’élasticité intergénérationnelle. Voir également : élasticité intergénérationnelle, transmission intergénérationnelle des différences socioéconomiques.



Quelle est la relation entre une mesure des inégalités intergénérationnelles comme l’élasticité intergénérationnelle et l’importance des inégalités entre les membres d’une population à une période donnée ? Vous pouvez penser à de nombreuses raisons pour lesquelles les deux seraient liés.

La Figure 19.11 montre la relation empirique entre l’élasticité intergénérationnelle des revenus et les inégalités de revenu à une période donnée. Les inégalités de revenu à une période donnée, mesurées en utilisant le coefficient de Gini pour le revenu, sont appelées inégalités en coupe transversale. Notez que nous n’incluons pas les effets des impôts et transferts effectués par l’État dans la Figure 19.11, où nous mesurons à la fois les inégalités de revenu et la transmission intergénérationnelle des revenus, car nous nous intéressons à la manière dont ces deux dimensions évoluent, indépendamment des politiques publiques.
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Figure 19.11 
Inégalités intergénérationnelles et en coupe transversale.
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La figure montre que, pour les pays considérés, les inégalités de revenu à n’importe quelle période donnée ont tendance à être plus élevées quand les inégalités intergénérationnelles sont élevées. Les États-Unis, le Royaume-Uni et l’Italie sont des exemples de pays dans lesquels les inégalités en coupe transversale et les inégalités intergénérationnelles sont toutes les deux élevées. Dans d’autres pays (Norvège, Danemark, Finlande), les inégalités intergénérationnelles et les inégalités en coupe transversale sont assez modérées. Cependant, dans certains pays, un type d’inégalités est plus prononcé que l’autre : comparez, par exemple, le Canada et la Suisse.

Est-ce que les inégalités en coupe transversale causent les inégalités intergénérationnelles, ou est-ce que la relation va en sens inverse, ou dans les deux sens, ou n’existe pas ? Nous savons que les sociétés caractérisées par une forte culture d’équité et d’égalité de traitement, comme le Danemark, adoptent des politiques publiques afin de réduire les inégalités individuelles à une période donnée, en offrant notamment des allocations chômage et des retraites généreuses à travers l’État-providence. Parallèlement, ces sociétés tentent aussi de réduire les inégalités intergénérationnelles, en favorisant l’égalité des chances dans l’accès à une éducation de qualité et via d’autres politiques publiques visant à réduire la transmission intergénérationnelle du statut économique. Cela explique en partie les différences observées entre le Danemark et les États-Unis sur la Figure 19.10.

Une autre explication probable de la corrélation observée sur la Figure 19.11 est que, à chaque période (une génération par exemple), certaines personnes ont de la chance – par exemple, elles vivent dans une région qui connaît un boom économique – et d’autres n’en ont pas – eux ou leurs proches souffrent d’une maladie grave, connaissent une grossesse imprévue, font face à une faillite d’entreprise ou à des changements technologiques ou de demande diminuant la valeur de leurs compétences sur le marché du travail. Ces « chocs » créent plus d’inégalités dans une génération donnée.

Si avoir des parents riches donne aux enfants des avantages économiques lorsqu’ils atteignent l’âge adulte, alors ces chocs persistent même après le décès des parents. Le père d’un individu peut être devenu riche simplement par chance, mais ses enfants seront aussi riches (ou en tous cas, plus riches qu’ils n’auraient pu l’être) en héritant.

Ainsi, dans les pays où les inégalités intergénérationnelles sont impor­tantes, par exemple aux États-Unis, en Italie ou en Grande-Bretagne, les revenus élevés ou faibles dus à cette bonne ou mauvaise fortune sont transférés à la génération suivante, et s’ajoutent aux chocs de bonne ou mauvaise fortune auxquels cette génération sera confrontée. Il en résulte que les inégalités intergénérationnelles contribuent aux inégalités en coupe transversale.

Vous connaissez maintenant quelques données principales sur les inégalités dans le monde. Sur cette base, nous allons poser la question suivante : quel est le problème (le cas échéant) avec les inégalités économiques ?


  Exercice 19.4 Comment les inégalités de naissance persistent à travers les générations

  
    	Retournez aux histoires de Yichen, Renfu, Stefanie et Mark, et indiquez tous les hasards de la naissance qui ont eu une incidence sur leurs réussites ou échecs économiques.

    	Donnez quelques raisons pour lesquelles les inégalités intergénérationnelles et les inégalités entre les membres d’une population à une période donnée devraient être posi­tivement corrélées.

  




  Question 19.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 19.10 montre la proportion d’enfants dans chaque quintile de revenu en fonction du quintile de revenu de leur père aux États-Unis et au Danemark, respectivement.

  À partir de ces informations, laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Les données valident l’idéal du « rêve américain », un terme inventé en 1931 par James Truslow Adams et qui renvoie au « rêve d’un ordre social dans lequel chaque homme et chaque femme devrait être capable d’atteindre pleinement la stature dont ils sont naturellement capables… sans distinction des conditions fortuites de la naissance ou position » (dans The Epic of America, 1931).

    	Aux États-Unis, 7,4 % des individus issus des 20 % de familles les plus pauvres ont réussi à atteindre un niveau de revenu qui les place parmi les 20 % les plus riches.

    	Au Danemark, il est bien plus difficile pour des familles riches de transmettre leur statut à la génération suivante qu’aux États-Unis.

    	La figure suggère que les pouvoirs publics ne peuvent faire grand-chose pour réduire la transmission intergénérationnelle du statut économique.

  

  
    	L’élasticité intergénérationnelle est plus élevée aux États-Unis qu’au Danemark, ce qui montre donc que l’idéal du rêve américain n’est pas confirmé en réalité.

    	La première barre violette dans le panneau de gauche indique ces informations.

    	Le pourcentage des 20 % des pères les plus riches dont les enfants sont aussi parmi les 20 % les plus riches est comparable au Danemark et aux États-Unis : 33,7 % et 36 %.

    	Par exemple, au lieu du point R, le citoyen averse à l’inégalité préférerait n’importe quel point dans la région délimitée par la courbe d’indifférence passant par R et la frontière réalisable.

  



19.3 Quel est le problème (le cas échéant) avec les inégalités ?

En novembre 2016, nous avions demandé à des étudiants débutant leurs études d’économie à l’université Humboldt à Berlin : « Quel est l’enjeu le plus urgent auquel devraient répondre les économistes aujourd’hui ? » Leurs réponses apparaissent dans le nuage de mots de la Figure 19.12, où la taille d’un mot ou d’une phrase indique la fréquence de son occurrence. Des étudiants d’autres universités dans le monde ont donné des réponses similaires.
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Figure 19.12 
Pour les étudiants, les inégalités sont l’un des problèmes principaux que l’économie devrait traiter.






Inégalités perçues, idéales et réelles

Les inégalités sont considérées comme un problème notamment parce que beaucoup de personnes pensent qu’il y en a trop.

Michael Norton, un professeur en administration des entreprises, et Dan Ariely, un psychologue et chercheur en économie comportementale, ont demandé à un vaste échantillon d’Américains leur avis sur ce que devrait être la répartition des richesses aux États-Unis : quelle fraction de la richesse, par exemple, devrait revenir aux 20 % les plus riches ? Ils leur ont également demandé d’estimer la répartition actuelle des revenus.9

La Figure 19.13 donne les résultats, avec les trois premières barres montrant la répartition que différents groupes de répondants considèrent comme idéale, et la quatrième barre la répartition de la richesse telle qu’ils l’estiment aujourd’hui aux États-Unis. La première barre montre que les Américains pensent qu’idéalement, les 20 % les plus riches devraient posséder un peu plus de 30 % de la richesse totale – un peu d’inégalité est désirable, mais pas trop. Comparez maintenant cela à la quatrième barre (« Estimée »), qui indique que les personnes interrogées pensent que les 20 % les plus riches possèdent environ 60 % de la richesse. La barre inférieure montre la répartition réelle. En réalité, le quintile supérieur possède 85 % de la richesse. La répartition réelle est beaucoup plus inégale que l’estimation du grand public – et est très éloignée du faible niveau d’inégalité désiré.
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Figure 19.13 
Répartitions idéale, estimée et réelle de la richesse selon les Américains.






Adapté des Figures 2 et 3 dans Michael I. Norton and Dan Ariely. 2011. ‘Building a Better America – One Wealth Quintile at a Time.’ Perspectives on Psychological Science 6 (1) : pp. 9–12.






Des groupes différents sont pour l’essentiel d’accord sur la répartition idéale des richesses. Les Américains ayant un revenu annuel supérieur à 100 000 $ pensent que la part revenant au 20 % les plus riches devrait être légèrement supérieure à celle préconisée par ceux gagnant moins de 50 000 $. Ce que l’on ne voit pas dans le graphique : les électeurs du Parti démocrate préfèrent une répartition plus égale que ceux du Parti républicain, et les femmes préfèrent plus d’égalité que les hommes. Les différences entre ces groupes restent cependant faibles.

Quand considère-t-on que les inégalités sont injustes ?

Même s’il semble y avoir un consensus sur la répartition idéale aux États-Unis, les politiques publiques susceptibles de redistribuer le revenu et le patrimoine font l’objet de controverses et de débats passionnés – comme dans la plupart des pays. Les différences d’intérêts personnels contribuent à alimenter les arguments. Les Américains plus riches, par exemple, ont tendance à s’opposer à une redistribution qui favoriserait les pauvres, tandis que les Américains plus pauvres la soutiennent.

Cependant, comme les expériences de l’Unité 4 nous le laissent entrevoir, les intérêts personnels ne sont qu’une partie de l’explication. Les personnes diffèrent également par des croyances différentes sur les explications de la pauvreté des pauvres et l’accès à la richesse des riches. Dans le contexte d’une expérience en laboratoire, les personnes expriment souvent des sentiments d’équité forts et renoncent à des sommes d’argent considérables pour s’assurer que les résultats soient en accord avec les idées de justice économique.

Par exemple, les Répondants au jeu de l’ultimatum rejettent ce qu’ils considèrent être une offre injuste, préférant ne rien recevoir et imposer à l’Offreur de repartir les mains vides, plutôt que d’accepter d’être traité de manière injuste. Autant les riches que les pauvres pourraient penser que des niveaux importants d’inégalités sont injustes et que les pouvoirs publics devraient réduire les disparités économiques, même si cela implique de voter pour des politiques publiques réduisant le revenu disponible de l’électeur.

Dans l’Unité 5, vous avez lu des idées différentes sur la justice, non pas fondées sur la façon dont les gens jouent lors de jeux expérimentaux, mais sur des principes moraux. Les théories procédurales, qui sont des idées de justice basées sur la façon dont les inégalités sont apparues, ne se concentrent pas sur le niveau de pauvreté ou de richesse d’une personne, mais sur la raison pour laquelle cette personne est pauvre ou riche.

Christina Fong, une économiste, a voulu savoir si les individus aux États-Unis pensent de cette façon quant il s’agit de leur soutien ou opposition à des politiques visant à augmenter le revenu des pauvres et financées par l’impôt. Elle a montré qu’il est bien moins probable qu’une personne, qui pense que travailler dur et prendre des risques sont essentiels au succès économique, soutienne des mesures de redistribution vers les pauvres que quelqu’un, qui pense que la clé du succès repose sur l’héritage, la couleur de peau, les contacts et la situation des parents.

Les résultats de son étude sont reportés dans la Figure 19.14. Remarquez que les personnes blanches qui pensent qu’être blanc est important pour réussir dans la vie soutiennent massivement des redistributions vers les pauvres – évidemment parce qu’ils pensent que le processus déterminant le succès économique est injuste.
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Figure 19.14 
Comment les croyances des Américains au sujet des déterminants de la réussite prédisent leur soutien ou leur opposition aux politiques de redistribution du revenu vers les pauvres.
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Cela suggère que, pour beaucoup, la question portant sur le seuil d’inégalités acceptable ne peut pas avoir de réponse, à moins de savoir pourquoi une famille ou une personne est riche ou pauvre. Beaucoup trouvent injuste que le revenu dépende en grande partie de ce que l’on appelle un « hasard de la naissance » (inégalité catégorielle) – votre origine, votre genre ou votre pays. Il est moins probable que les inégalités fondées sur l’effort au travail ou la prise de risque soient considérées comme problématiques.


  Exercice 19.5 Répartition estimée, idéale et réelle de la richesse

  Utilisez ce calculateur du coefficient de Gini afin de déterminer les coefficients de Gini pour la propriété de la richesse correspondant aux répartitions estimée, idéale et réelle de la Figure 19.13.
Note : vous devrez estimer les données visuellement à partir du graphique.




  Exercice 19.6 Des règles du jeu équitables

  Quand les gens réfléchissent à ce que signifie « trop d’inégalités », certains pensent au coefficient de Gini mesurant les inégalités à une période donnée, tandis que d’autres raisonnent en termes d’inégalités intergénérationnelles.

  
    	Utilisez un exemple de deux familles fictives dans chaque pays pour expliquer la combinaison d’inégalités de revenu en coupe transversale et d’inégalités de revenu intergénérationnelles au Canada et en Suisse, indiquée dans la Figure 19.11.

  

  Pensez maintenant aux courbes d’indifférence que vous pourriez dessiner dans cette figure, et qui indiqueraient les combinaisons d’inégalités en coupe transversale et d’inégalités intergénérationnelles qui seraient tout aussi justes selon votre jugement.

  
    	Si vous ne vous souciez que du coefficient de Gini et que vous n’appréciez pas les inégalités, à quoi ressembleraient-elles ?

    	Si vous ne vous souciez que de l’élasticité intergénérationnelle et que vous n’appréciez pas les inégalités, à quoi ressembleraient-elles ?

    	Sur la Figure 19.11, dessinez les courbes d’indifférence selon vos propres préférences pour les inégalités en coupe transversale et les inégalités intergénérationnelles. Utilisez vos courbes d’indifférence pour ordonner les pays, du plus juste au moins juste.

  



19.4 Qu’est-ce qu’un niveau d’inégalités trop élevé (ou trop faible) ?

Nous savons que les hasards de la naissance sont importants. Toutefois, même en cas d’égalité des chances (c’est-à-dire si les hasards de la naissance ne comptaient pas), une question subsisterait : à quel point les gagnants devraient-ils être riches par rapport aux perdants ?

Un instrument pour appréhender l’injustice : le voile de l’ignorance

Pour réfléchir à cette question, transportez-vous dans un monde imaginaire, dans lequel vous (peut-être avec quelques autres personnes de votre pays) pouvez créer votre société modèle. Il y aurait deux groupes ou classes de taille égale, l’une appelée « les plus riches » et l’autre « les plus pauvres ». Vous auriez à vivre dans la société que vous avez créée après avoir répondu à la question « À quel point les riches devraient-ils être riches, et à quel point les pauvres devraient-ils être pauvres ? ».

Il y a cependant une difficulté : la classe à laquelle vous appartiendrez sera déterminée à pile ou face après que vous ayez fait votre choix sur le niveau d’inégalités dans la société.

Cette expérience imaginaire revient à choisir un contrat social sous le voile de l’ignorance, selon la terminologie du philosophe américain John Rawls, rencontré dans l’Unité 5. Le « voile de l’ignorance » garantit que nous ignorons la position que nous occuperions dans la société que nous créons.

Derrière l’instrument curieux du voile se trouve un concept important. L’idée fondamentale de Rawls est que la justice devrait être impartiale. Elle ne devrait pas favoriser un groupe par rapport à un autre, et le voile de l’ignorance nous invite à penser en ces termes (car nous ne savons pas encore à quel groupe nous appartiendrions). Rawls nous demandait de réfléchir à l’idée de justice comme si :


  Personne ne connaît sa place dans la société, sa position de classe ou son statut social ; personne ne connait non plus ce qui lui échoit dans la répartition des atouts naturels et des capacités, c’est-à-dire son intelligence et sa force, et ainsi de suite. (A Theory of Justice, 1971)



Cela ne nous donne pas de réponse à notre question sur le niveau idéal d’inégalités, mais cela indique tout de même une façon d’aborder le problème.

Niveaux d’inégalités possibles

L’économie nous donne des outils pour étudier les combinaisons possibles des revenus des riches et des pauvres et réfléchir à celles qui pourraient sembler préférables à d’autres.

Essayons une manière de répondre à la question « À quel point les riches devraient-ils être riches, et à quel point les pauvres devraient-ils être pauvres ? ». Disons qu’il ne devrait pas y avoir de différences de revenu entre les riches et les pauvres. Supposez, dans ce cas, que chaque classe reçoit 100 000 dollars par an (par adulte). Cette situation est représentée par le point E (pour « Égalité ») de la Figure 19.15, où la droite à 45 degrés donne tous les points pour lesquels le revenu est le même pour les deux classes (donc les termes « riche » et « pauvre » ne veulent rien dire). Le graphique montre le revenu annuel par adulte des riches et des pauvres sur des axes séparés.
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Figure 19.15 
Choix parmi les répartitions de revenu possibles.









            [image: Égalité entre riches et pauvres : Le point E désigne la situation dans laquelle les riches et les pauvres reçoivent le même revenu. ]



Égalité entre riches et pauvres



Le point E désigne la situation dans laquelle les riches et les pauvres reçoivent le même revenu.









            [image: L’idéal de Rawls : Le point préféré par Rawls est le point R, où les pauvres sont aussi riches que possible. ]



L’idéal de Rawls



Le point préféré par Rawls est le point R, où les pauvres sont aussi riches que possible.
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L’ensemble des possibles



La courbe rouge qui passe par les points R et E (et les autres points au-dessus de R) est appelée la frontière des possibles de la répartition des revenus dans l’économie. Sa pente est le TMT.









            [image: Revenu espéré maximal : Si vous souhaitiez maximiser votre revenu espéré, alors vous choisiriez le point A, où les gains en termes de revenu des riches sont exactement compensés par les pertes de revenu des pauvres, de sorte que le TMT soit égal à 1. ]



Revenu espéré maximal



Si vous souhaitiez maximiser votre revenu espéré, alors vous choisiriez le point A, où les gains en termes de revenu des riches sont exactement compensés par les pertes de revenu des pauvres, de sorte que le TMT soit égal à 1.









            [image: Si vous pouviez être sûr(e) d’être riche : Si vous pouviez truquer la pièce jetée en l’air, de sorte que vous soyez sûr(e) d’être riche (et si vous n’aviez aucune appétence pour l’équité), vous sélectionneriez le point F. ]



Si vous pouviez être sûr(e) d’être riche



Si vous pouviez truquer la pièce jetée en l’air, de sorte que vous soyez sûr(e) d’être riche (et si vous n’aviez aucune appétence pour l’équité), vous sélectionneriez le point F.









            [image: La pire solution pour les pauvres : Le point D indique le revenu minimal des pauvres et, comme E, n’est pas Pareto-efficace. ]



La pire solution pour les pauvres



Le point D indique le revenu minimal des pauvres et, comme E, n’est pas Pareto-efficace.









            [image: Aversion aux inégalités : Un citoyen averse aux inégalités, avec des courbes d’indifférence comme celles représentées en bleu, choisirait le point B. ]



Aversion aux inégalités



Un citoyen averse aux inégalités, avec des courbes d’indifférence comme celles représentées en bleu, choisirait le point B.








Est-ce que cela serait votre choix ? Dans cette version d’une société idéale, vous ne courriez pas le risque de finir plus pauvre que les autres après le lancer de la pièce. Cependant, en tant qu’économiste, vous pourriez penser qu’une égalité complète dans la société entraînerait un trop faible niveau d’incitations à travailler, à étudier et à prendre des risques en innovant et investissant, de sorte que finalement, un niveau minimal d’inégalités pourrait de fait s’avérer préférable pour tout le monde.

Sur le graphique, les points entre E et R montrent toutes les combinaisons possibles pour lesquelles les riches sont plus riches que les pauvres, mais où les pauvres sont aussi plus riches qu’ils ne le seraient sous un régime d’égalité parfaite. Dit autrement, à partir de chacun de ces points, y compris le point E, il y a une possibilité mutuellement avantageuse pour tout le monde : donner plus de revenu aux riches permet aux pauvres d’avoir plus de revenu aussi.

En comparant les deux points, vous pouvez voir que E n’est pas Pareto-efficace, parce que les riches, tout comme les pauvres, sont dans une meilleure situation au point R qu’au point E. La répartition des revenus au point R est aussi celle pour laquelle les pauvres sont aussi riches qu’il est possible de l’être dans l’économie considérée, comme indiqué par la frontière des possibles. C’est le point que Rawls préférait (raison pour laquelle nous avons dénoté ce point « R »).

Choisiriez-vous R ? Notez qu’au-dessus de R, la frontière est très raide. Cela signifie qu’il est possible de rendre les riches plus riches avec une très faible réduction de revenu pour les pauvres.

La courbe rouge passant par R et E (et les autres points au-dessus de R) est la frontière des ensembles possibles de répartition des revenus pour l’économie en question. Nous supposons ici que l’État peut mettre en place des politiques permettant d’atteindre chacun des points économiquement possibles, mais dans l’Unité 22 nous introduirons des limites à la capacité de l’État, ce qui aura pour effet de réduire l’ensemble des possibles. Comme pour toute frontière des possibles, la pente est le taux marginal de transformation, c’est-à-dire, dans ce cas, la transformation de pertes de revenu pour les pauvres en gains de revenu pour les riches.



Si le point R avait été proposé, voudriez-vous prendre en compte les autres points plus hauts sur la frontière des possibles ? Souvenez-vous qu’après le lancer de la pièce, vous aurez soit le revenu des riches, soit le revenu des pauvres, avec une probabilité égale (0,5), donc vous savez que :



Tant que les gains de revenu pour les riches se font sur de faible pertes de revenu pour les pauvres, vous feriez bien de choisir un point plus élevé que le point R. Si vous êtes intéressé(e) par la maximisation de votre revenu espéré et que vous ne vous souciez pas du degré d’inégalité, alors vous devriez choisir le point A, où les gains de revenu des riches sont exactement compensés par les pertes de revenu des pauvres, de telle sorte que le taux marginal de transformation est égal à 1.

Cependant, après le point A, les inégalités deviennent si importantes que le revenu moyen diminue et les riches obtiennent une part plus grande d’un gâteau plus petit. Cette situation peut arriver si les pauvres sont insuffisamment nourris pour travailler dur, ou s’ils sont suffisamment en colère contre leur condition pour inciter les riches à utiliser une partie des ressources économiques destinées à la production de biens et services pour protéger leur richesse, ce qui réduit la production totale. En regardant plus loin la Figure 19.30c, vous verrez des données montrant que les sociétés plus inégalitaires (telles que les États-Unis, le Royaume-Uni et l’Italie) dépensent plus de ressources en emplois dans des services publics et privés de sécurité que ne le font d’autres pays plus égalitaires avec un niveau de PIB par habitant similaire.

Comme pour l’ensemble des possibles lorsqu’Angela et Bruno négociaient à l’Unité 5, il y a un niveau minimal de revenu que les pauvres peuvent obtenir. Ce minimum peut être fixé par leurs besoins biologiques, ou peut-être par le fait que si le revenu tombait en dessous d’un certain seuil, ils se révolteraient. Remarquez que si les pauvres étaient plus pauvres qu’au point F, les riches souffriraient aussi. Ainsi, comme le point E (égalité maximale), le point D (revenu minimum pour les pauvres) n’est pas Pareto-efficace.

Dans cette figure, nous avons étudié les répartitions de revenu suivantes :


  	E : égalité complète

  	R : répartition avec le niveau de revenu le plus élevé possible pour les pauvres

  	A : revenu moyen le plus élevé des riches et des pauvres

  	F : revenu maximal des riches

  	D : répartition telle que les pauvres aient un niveau de vie le plus faible possible



Une préférence pour l’équité

Quel point choisiriez-vous ? Les points entre D et F sont faciles à éliminer, étant inférieurs au point F pour les deux classes. Il en va de même pour les points entre E et R. Écarter toutes les répartitions Pareto-inefficaces signifie qu’aucun point à l’intérieur de l’ensemble des possibles n’est pris en compte.

Cela nous laisse les points entre F et R. Lequel choisir parmi eux ? Pour répondre à cette question, vous devriez consulter vos courbes d’indifférence. Dans ce cas, une courbe d’indifférence donne des combinaisons de revenu pour les deux classes, qui ont la même valeur pour vous.

Les courbes les plus éloignées de l’origine sont préférées (plus de revenu pour les deux classes est toujours mieux). La pente de ces courbes d’indifférence est le taux marginal de substitution entre le revenu des riches et celui des pauvres.



Vous maximiseriez ensuite votre utilité en trouvant le point sur la frontière des possibles auquel le taux marginal de transformation est égal au taux marginal de substitution. Si vous souhaitiez maximiser votre propre revenu espéré, alors vous devriez placer une valeur égale sur le revenu des riches et des pauvres, étant donné que vous avez la même chance de devenir l’un ou l’autre.


	aversion pour les inégalités
	Une aversion pour les résultats où certains individus reçoivent moins que d’autres.



Cependant, il se peut que vous vous souciiez également de la condition de la classe pauvre même en ayant la chance d’être assigné(e) à la classe plus riche après avoir joué à pile ou face (souvenez-vous, vous devez faire votre choix de société idéale avant de connaître votre affectation). Dans ce cas, vous pourriez être averse aux inégalités, vous souciant de vos propres gains, mais n’aimant pas les inégalités entre groupes. Le cas échéant, votre courbe d’indifférence serait comme celle en bleu indiquée sur la figure. Vous choisiriez alors le point B, quelque part entre l’idéal de Rawls (le niveau de revenu le plus élevé possible pour les pauvres) et le point A, le revenu moyen le plus élevé.

Le graphique familier de l’ensemble des possibles et des courbes d’indifférence permet de clarifier les choix d’inégalité et de justice qu’un citoyen ou un groupe de citoyens pourraient faire. Cependant, il ne nous dit pas comment un point de la frontière des possibles pourrait effectivement être mis en œuvre. Pour changer le niveau d’inégalité dans une société, il est nécessaire de changer une ou plusieurs des variables qui causent les inégalités observées. Afin de comprendre les inégalités de revenu, nous devons d’abord comprendre les facteurs qui déterminent le revenu d’un individu.


  Question 19.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 19.15 montre la frontière des possibles des revenus des riches et des pauvres.

  Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	E, le point d’égalité maximale, est Pareto-efficace.

    	Pour un citoyen averse aux inégalités, tout point entre R et F sur la frontière sera préféré à n’importe quel point à l’intérieur de la frontière.

    	Si vous aviez une chance sur 2 d’être riche ou pauvre, alors votre revenu espéré serait maximisé au point B.

    	Entre D et F, diminuer le revenu des pauvres implique aussi de diminuer celui des riches.

  

  
    	Le point E n’est pas Pareto-efficace parce qu’au point R, les riches comme les pauvres sont dans une meilleure situation. Cela reflète la croyance selon laquelle l’égalité complète dans une société annihilerait les incitations à travailler, à étudier et à prendre des risques, et que donc un peu d’inégalités serait plus bénéfique pour tous.

    	Quand le taux marginal de transformation est négatif, il mesure le revenu supplémentaire qu’obtiennent les riches par unité à laquelle renoncent les pauvres. C’est au point R qu’il est le plus fort.

    	Si vous aviez une chance sur 2 d’être riche ou pauvre, le revenu espéré serait maximisé au point où le TMT est de -1, c’est-à-dire où la perte d’une unité de revenu pour les riches / les pauvres implique le même gain pour les pauvres / les riches (autrement vous pourriez augmenter le revenu total en choisissant un autre point). C’est le point A.

    	Entre D et F, le revenu des pauvres et des riches diminue. Cela peut être le cas si les riches doivent utiliser des ressources afin de protéger leur richesse des pauvres, réduisant ainsi la production totale.

  



19.5 Dotations, technologie et institutions

Revenu et dotations

Dans cette section, nous proposons un cadre qui va nous permettre de comprendre pourquoi des individus différents obtiennent des revenus différents.


	dotation
	Les données sur un individu qui sont susceptibles d’affecter son revenu, comme sa richesse, ses terres, son logement ou un portefeuille d’actions. Cela inclut également le niveau et la qualité de son éducation, des formations spécifiques, les différents langages informatiques que l’individu peut manier, ses expériences professionnelles lors de stages, sa nationalité, le cas échéant, le visa qu’il possède (ou carte verte) lui permettant d’être employé dans un marché de travail particulier, son genre, voire son origine ethnique ou son groupe social. Voir également : capital humain.
	capital humain
	Le stock de connaissances, compétences, comportements et caractéristiques personnelles qui déterminent la productivité ou le revenu du travail d’un individu. Ce stock peut augmenter par des investissements dans le capital humain, à travers l’éducation, la formation et la socialisation ; c’est l’une des sources de la croissance économique. Le capital humain fait partie des dotations d’un individu. Voir également : dotation.



Le revenu d’un individu dépend de ce qu’il possède, est ou a pour lui permettre d’en tirer des revenus. Ces éléments affectant le revenu d’un individu sont appelés des dotations et incluent :


  	sa richesse financière : l’épargne, les actions ou obligations qu’il possède, dont il tire des intérêts ou dividendes,

  	les biens matériels qu’il possède : par exemple, ses terres ou bâtiments et machines d’une entreprise dont il tire des profits ou une rente, et qu’il peut utiliser comme caution,

  	son niveau d’éducation et son expérience professionnelle, qui ont un effet sur sa valeur pour un employeur et donc sur ses gains en participant au marché du travail (parfois appelé le capital humain),

  	son origine ethnique, son genre, son âge et d’autres caractéristiques qui peuvent influencer le salaire, l’accès au crédit ou d’autres échanges,

  	sa nationalité et si l’individu possède un visa, qui vont déterminer dans quels pays l’individu sera autorisé à travailler et donc avoir une influence sur ses revenus tirés du marché du travail,

  	toute autre caractéristique, propriété ou capacité qui influencent les revenus que peut obtenir un individu.



Ainsi, nous pouvons considérer que le revenu d’un individu dépend de :


  	ses dotations,

  	le revenu résultant de chaque composante de son ensemble de dotations.



Considérez par exemple une personne, nommée Ella, qui a pour dotation la capacité de travailler à plein temps (1 750 heures) pour un salaire basé sur ses compétences de technicienne médicale (30 € de l’heure). Elle reçoit aussi des allocations familiales à hauteur de 2 000 € de la part de l’État pour son enfant. Ses dotations seraient les suivantes :


  	sa capacité de travailler 1 750 heures par an comme technicienne médicale,

  	le droit à des allocations familiales pour son enfant.



Elle n’a trouvé de travail qu’à mi-temps (875 heures), donc le revenu annuel qui découle de ses dotations est :
(875 heures x 30 €) + (1 enfant à charge x 2 000 €) = 26 250 €

Considérez maintenant Kamal, qui a récemment hérité de son père d’une somme suffisante pour lancer une petite entreprise. Il travaillait auparavant comme gestionnaire d’une entreprise similaire et gagnait 120 000 € par an. Les dotations de Kamal sont les suivantes :


  	sa capacité de travailler à plein temps en utilisant ses compétences et son expérience de gestionnaire,

  	la possession des bâtiments, biens d’équipement et autres actifs de son entreprise, d’une valeur de 8 millions d’€.



S’il ne gérait pas l’entreprise lui-même, il devrait engager à plein temps un gestionnaire possédant les mêmes compétences et la même expérience que lui, ce qui lui coûterait 120 000 €. L’année dernière, le profit (comptable) de son entreprise était de 600 000 €, sans compter les efforts de Kamal en tant que gérant, qui valent 120 000 € par an. Son revenu était donc de 600 000 € en profits, que nous répartissons en rendement de ses efforts en tant que gérant (120 000 €) et en rendement de la propriété des actifs (480 000 €).

Étudier les raisons pour lesquelles les gens ont différentes dotations et ce qui détermine le revenu associé à chacune de ces dotations nous permet de comprendre les inégalités de revenu.

Les facteurs influençant le revenu individuel peuvent être compris en utilisant le modèle de relations de cause à effet de la Figure 19.16. Les flèches vont d’une cause à un effet.




            [image: Les relations causales entre technologie, institutions et politiques, dotations et inégalités ]



Figure 19.16 
Les relations causales entre technologie, institutions et politiques, dotations et inégalités.






Les institutions et les technologies contribuent à expliquer les différences de dotations entre les individus. La richesse héritée par Kamal lui a donné un atout précieux, tandis que la scolarité subventionnée dans l’enseignement supérieur a permis à Ella de se former comme technicienne médicale. Ces deux exemples soulignent l’influence des institutions sur les dotations.

Nous avons vu que les inégalités intergénérationnelles seront plus élevées quand l’héritage n’est pas lourdement imposé et quand les politiques d’éducation permettent aux riches d’offrir un niveau d’éducation supérieur et de meilleur qualité à leurs enfants. Si les coutumes matrimoniales se traduisent par des niveaux similaires de richesse entre les époux, elles contribuent aux inégalités de dotations. Les universités d’élite privées, par exemple, contribuent à cette sélection parce que, comme des clubs exclusifs, elles fournissent des opportunités de rencontre et d’appariement aux fils et filles venant de milieux privilégiés. Ce sont d’autres exemples de l’influence des institutions sur les dotations.

La technologie compte également. Là où il y a d’importantes économies d’échelle, comme la technologie des plateformes numériques, les formes de concurrence du type « le vainqueur rafle la mise » expliquée dans l’Unité 21 seront favorisées. Dans ce cadre, quelques individus – les vainqueurs – vont capturer des dotations importantes sous la forme d’actifs financiers ou réels de valeur, tandis que les autres n’obtiennent pas grand chose.

La valeur d’une dotation particulière, disons une compétence en programmation ou la possession d’une imprimante 3D, dépend à la fois de la techno­logie et des institutions, ainsi que d’autres facteurs, dont l’offre et la demande. La demande pour la compétence d’Ella était limitée, peut-être en raison de réductions des dépenses de santé, de sorte qu’elle ne pouvait pas travailler à plein temps. L’année prochaine, l’entreprise de Kamal pourrait faire face à un nouveau concurrent, ce qui ne lui permettra pas d’obtenir comme cette année un taux de rendement de 7,5 % (600 000 €/8 000 000 €). Ce sont deux exemples de la façon dont les institutions peuvent influencer le revenu découlant d’un actif.

La technologie compte également. Être physiquement fort était une dotation précieuse en agriculture – du moins jusqu’à ce que la mécanisation rende la force moins déterminante pour le revenu. Dans ce cas, un changement de technologie (mécanisation agricole) a réduit la demande pour un type particulier de compétences, et donc sa valeur (relativement aux autres compétences) diminue. La valeur de la terre, par exemple, dépend de sa productivité pour la culture de produits commercialisables (technologie) et de sa localisation dans une zone pour une utilisation commerciale ou résidentielle (institutions).

Utiliser le modèle pour reconsidérer les inégalités dans les unités précédentes

Dans les unités précédentes, nous avons étudié comment les différences de dotations influencent les performances économiques, y compris les inégalités. La Figure 19.17 résume ces situations, à commencer par l’interaction dans l’Unité 5 entre Bruno, le propriétaire terrien, et Angela, la fermière qu’il a engagée.

Souvenez-vous que ce que Bruno obtient et l’inégalité entre eux dépendaient :


  	De leurs dotations : le fait que Bruno possèdait la terre impliquait qu’il pouvait refuser à Angela la possibilité de l’exploiter.

  	De la productivité du travail d’Angela : cela est déterminé par la dotation d’Angela en termes de capacités et de compétences, ainsi que par la technologie disponible.

  	De l’option de réserve d’Angela : ce qu’Angela aurait reçu en refusant de travailler pour Bruno, ou si Bruno avait refusé de l’engager. Cela a une influence importante sur son pouvoir de négociation avec Bruno. Elle est déterminée par la dotation d’Angela et par les institutions ou politiques publiques en vigueur.



Les dotations des paires d’individus de la Figure 19.17 apparaissent dans la seconde colonne. Dans le premier exemple, Bruno possède la terre et Angela possède seulement son temps et sa capacité de travail. Cette inégalité dans la propriété des terres est importante, car elle détermine qui doit travailler pour qui, et qui peut recevoir un revenu en autorisant d’autres personnes à travailler avec ses biens d’équipement ou sa terre.

Les dotations sont importantes aussi parce qu’elles modifient les options de réserve d’Angela. Si Angela possédait une terre qu’elle pouvait exploiter elle-même, alors Bruno devrait la payer au moins suffisamment pour qu’elle préfère travailler pour lui plutôt que travailler sur sa propre terre.

Souvenez-vous qu’un changement des institutions et politiques publiques peut changer l’option de réserve d’Angela. En l’absence d’État de droit, les institutions étaient telles que Bruno pouvait tout simplement contraindre Angela à travailler. La seule limite au surplus de Bruno était le fait qu’il devait garder Angela en bonne santé pour qu’elle puisse travailler le lendemain.

Le changement institutionnel, qui lui donna le droit de dire non, améliora son option de réserve. Bruno devait maintenant offrir à Angela un contrat tel qu’elle serait au moins aussi bien en travaillant pour lui qu’en ne travaillant pas pour lui. Le nouveau « droit de refuser » d’Angela a augmenté la valeur de sa dotation de travail.





  
    
      	Situation, acteurs et unité
      	Dotation
      	Option de réserve
      	Objet du conflit
      	Institutions et politiques publiques (exemples)
      	Technologie (exemples)
    

  
  
    
      	Propriétaire terrien et fermière : Bruno et Angela (Unité 5)
      	Bruno détient la terre ; Angela détient 24 heures de travail potentiel
      	Bruno : louer sa terre à un autre fermier ; Angela : aides publiques
      	Rente payée par Angela à Bruno et nombre d’heures travaillées par Angela
      	Option de réserve d’Angela (qui dépend de la légalité de l’esclavage) et législation limitant le nombre d’heures travaillées
      	Productivité accrue d’Angela en raison de l’amélioration des graines garantissant à Bruno un surplus plus élevé lorsqu’il a tout le pouvoir de négociation.
    

    
      	Emprunt, prêt et investissement : Julia et Marco (Unité 10)
      	Julia : 100 $ l’an prochain ; Marco : 100 $ maintenant
      	Julia : ne rien consommer maintenant, 100 $ plus tard ; Marco : consommer une partie maintenant, stocker et consommer le reste plus tard
      	Julia bénéficie d’un taux d’intérêt faible et Marco d’un taux d’intérêt élevé
      	Concurrence entre les prêteurs et régulation du taux d’intérêt
      	Une amélioration de la technologie de stockage (par exemple, moins de pertes de céréales dues aux souris) permet à Marco de transférer plus facilement ses biens vers le futur et augmente le taux de rendement de ses investissements
    

    
      	Spécialisation et commerce : Greta et Carlos (Unité 18)
      	Les compétences et ressources de chacun qui déterminent l’ensemble de consommation possible en l’absence de spécialisation et de commerce
      	Pour tous les deux : leur utilité s’ils faisaient du mieux possible en l’absence de commerce
      	Le prix auquel ils échangent le bien dans lequel ils se spécialisent
      	Pouvoir de fixation des prix détenu soit par Greta ou Carlos
      	Une amélioration de la technologie de production du bien dans lequel l’un des deux se spécialise bénéficie aux deux, les gains les plus importants allant à la personne qui a le pouvoir de fixer les prix
    

    
      	Entreprise : propriétaires et employés (Unité 6)
      	Propriétaire : propriété de l’entreprise ; employé : capacité de travail étant donné ses compétences
      	Propriétaire : embaucher un autre employé ; employé : allocation chômage et recherche d’emploi
      	Salaire, conditions de travail, effort fourni au travail
      	Niveau des allocations chômage, taux de chômage, législation sur les conditions de travail
      	Une nouvelle technologie peut augmenter la productivité de l’effort de l’employé, augmentant les profits de l’employeur (court terme) et augmentant l’emploi et le salaire réel (long terme). Cela peut aussi avoir des incidences sur la facilité avec laquelle l’employeur peut surveiller l’effort de l’employé
    

    
      	Plantation de bananes : propriétaires et communautés de pêcheurs en aval (Unité 12)
      	Propriétaires : la terre et les autres biens d’équipement de la plantation ; pêcheurs : leurs bateaux et la capacité d’attraper du poisson, accès aux pêcheries
      	Propriétaires : cultiver des bananes sans utiliser le pesticide Weevokil ; pêcheurs : conversion à l’agriculture
      	Utilisation de produits chimiques polluants, compensation potentielle du dommage infligé aux pêcheurs ou engagement à ne pas utiliser de Weevokil
      	Régulations de l’usage de produits polluants, application d’accords privés entre les parties
      	Un nouveau pesticide peut apaiser ou renforcer le conflit entre les deux groupes, selon les externalités
    

  





Figure 19.17 
Inégalités : dotations, options de réserve, conflits, institutions et technologies.






Dans la dernière colonne de la Figure 19.17, nous considérons de quelle manière les changements technologiques influencent le degré des inégalités. Dans la ligne concernant les propriétaires et les employés des entreprises, une technologie moins intensive en facteur travail, comme nous avons vu dans l’Unité 16, peut – au moins au début – réduire le nombre de travailleurs dont a besoin une entreprise. Cela rend les employés plus vulnérables à une perte d’emploi et réduit la probabilité, pour ceux qui ont perdu leur emploi, d’obtenir un autre emploi au même salaire.

Comme la technologie, les institutions et politiques influencent la valeur des dotations. Dans l’exemple d’Ella, la technicienne médicale, ses compétences spécialisées font partie de ses dotations mais leur rémunération (30 € de l’heure dans notre exemple) dépendra des institutions. Si les employeurs ont pour habitude de discriminer les femmes, ses compétences pourraient avoir moins de valeur. Si une licence était requise pour exercer ce travail, la valeur de ses compétences serait augmentée par la détention de la licence. Ce sont des exemples d’institutions et de politiques publiques qui influencent la valeur de dotations.

Le marché du crédit de l’Unité 10 est un autre exemple. Souvenez-vous que la dotation de Julia est de 100 $ l’année suivante. Ce qu’elle peut consommer maintenant dépend de sa richesse (ce qui est dans la baignoire), qui dépend elle-même de la manière dont les institutions et politiques publiques déterminent si elle peut emprunter, et à quel taux, le cas échéant.

Si sa seule option est le prêteur du village à Chambar ou un prêteur sur salaire à New York, elle est confrontée à un taux d’intérêt élevé et sa richesse (actuelle) est bien plus faible que 100 $. Si elle peut emprunter à un taux d’intérêt faible, sa richesse est proche de 100 $. Si elle ne peut pas emprunter du tout, alors la baignoire est vide et sa richesse actuelle est nulle.

Comment dotations, technologie, institutions et inégalités interagissent dans le temps

Les dotations et le revenu qu’elles apportent changent continuellement avec l’acquisition de nouvelles compétences et l’évolution de la valeur de certaines dotations – comme la baisse du prix d’une terre ou d’un appartement en location. La Figure 19.16 illustre les causes des inégalités économiques. Dans la Figure 19.18, nous illustrons les inégalités comme une cause de changements des institutions, de la technologie et de différences de dotations.

La flèche allant des inégalités économiques aux différences de dotations dans la période suivante capture le fait que les enfants de parents plus riches auront probablement une éducation plus longue et de meilleure qualité, ou hériteront d’une plus grande richesse.




            [image: Inégalités économiques dans le temps. Les flèches rouges montrent que les inégalités économiques d’une période ont une influence sur les technologies, les institutions et politiques et les différences de dotations de la période suivante ]



Figure 19.18 
Inégalités économiques dans le temps. Les flèches rouges montrent que les inégalités économiques d’une période ont une influence sur les technologies, les institutions et politiques et les différences de dotations de la période suivante.






Les inégalités économiques pourraient également influencer les institutions et politiques. Nous en verrons un exemple dans l’Unité 22, quand nous montrerons que dans la plupart des pays – même des démocraties – une personne aisée a plus d’influence sur les politiques mises en œuvre qu’une personne pauvre. Un écart plus grand entre les riches et les pauvres pourrait augmenter l’avantage politique des riches, ce qui pourrait alors encourager des politiques favorisant ceux ayant des revenus plus élevés.


  Exercice 19.7 Yichen, Renfu, Mark et Stefanie

  Considérez la situation économique de Yichen, Renfu, Mark et Stefanie, présentée au début de cette unité. Donnez des exemples de la manière dont la technologie, les institutions et les différences de dotations expliquent les inégalités économiques entre ces acteurs, et comment les inégalités entre ces personnages pourraient évoluer dans le temps.



19.6 Inégalités, dotations et relations de type principal–agent

Rappelez-vous que les modèles des marchés du travail et du crédit dans les Unités 9 et 10 posaient les fondations pour nos modèles macroéconomiques sur le fonctionnement de l’économie dans son ensemble et pour l’étude de la manière dont les chocs et politiques publiques affectent le niveau d’emploi, les revenus et l’inflation dans l’économie. Nous avions utilisé la courbe de Lorenz pour résumer les effets sur les inégalités. Et quand nous avons expliqué le modèle des inégalités de la Figure 19.6, nous avons eu recours à des exemples tirés des marchés du travail et du crédit.


	relation du type principal–agent
	Il s’agit d’une relation asymétrique dans laquelle une partie (le principal) bénéficie d’une action ou d’un attribut d’une autre partie (l’agent) pour laquelle les informations du principal ne sont pas suffisantes pour faire appliquer un contrat complet. Voir également : contrat incomplet. Connu également sous le terme : problème du type principal-agent.



Les modèles de type principal–agent offrent également une nouvelle manière d’étudier une dimension importante des inégalités : les différences de pouvoir influencent le type de choix qu’une personne peut faire. Le principal est dans une position qui lui permet d’exercer du pouvoir sur l’agent, tandis que l’agent peut rarement exercer du pouvoir sur le principal. Voici pourquoi.

L’employeur (le propriétaire ou le dirigeant qui est le principal sur le marché du travail) a le pouvoir de déterminer ce que va produire l’entreprise, quelle technologie sera utilisée et dans quel pays sera localisée la production. Il a aussi le pouvoir de fixer le salaire et de déterminer les tâches qu’un travailleur devra remplir, et il peut également le licencier. Le travailleur prend des décisions à propos de son travail en restant dans les limites fixées par l’employeur.

Rappelez-vous que pour inciter le travailleur à travailler dur et bien, l’employeur fixe un salaire tel que l’employé soit dans une meilleure situation en travaillant qu’en ne travaillant pas : l’employé reçoit une rente économique. L’employeur peut licencier le travailleur et le priver de la rente économique qu’il recevrait en travaillant. La peur de perdre cette rente constitue une raison importante pour le travailleur de satisfaire aux souhaits de l’employeur. C’est aussi la raison pour laquelle l’employeur a du pouvoir sur l’employé.

Bien évidemment, le travailleur pourrait démissionner. Cependant, cela n’équilibre pas la relation en termes de pouvoir. S’il reçoit une rente économique, il se pénaliserait lui-même en démissionnant et l’employeur le rempla­cerait simplement par un autre travailleur parmi ceux qui sont au chômage.

Nous pouvons opposer cela aux relations entre acheteurs et vendeurs quand ils n’exercent aucune influence sur les prix, à l’équilibre d’un marché concurrentiel. Aucun de ces agents n’est en position d’exiger des autres agents qu’ils agissent différemment. Pensez par exemple à un acheteur, qui ordonnerait à un vendeur de vendre un bien à un prix inférieur à celui pratiqué, en menaçant de ne pas acheter le bien sinon. Que ferait le vendeur ? Rien. Le vendeur peut vendre autant qu’il le veut au prix pratiqué (rappelez-vous que la courbe de demande à laquelle fait face une entreprise individuelle est horizontale).

Les relations de type principal–agent diffèrent aussi des interactions étudiées à l’Unité 4, où les actions ouvertes à chaque partie étaient identiques – comme la lutte intégrée des parasites ou l’utilisation d’engrais chimiques, ou comme apprendre à coder en C++ ou en Java.

À l’image de la relation entre l’employeur et l’employé, les autres modèles de type principal–agent que nous avons vus reflètent les relations inégales entre des groupes d’individus présentant des différences de dotations, comme les propriétaires terriens et les fermiers locataires ou les prêteurs et les emprunteurs.

La Figure 19.19 illustre la manière dont les marchés du travail et du crédit influencent les relations entre les groupes de prêteurs et d’emprunteurs, et entre employeurs et employés.

Les individus aisés, en haut à gauche du schéma, peuvent utiliser leur richesse pour acheter des biens d’équipement afin de devenir employeurs et ils peuvent aussi devenir prêteurs. Parmi les moins riches, certains deviendront des emprunteurs à succès qui pourront donc aussi devenir employeurs. Ceux qui sont encore moins riches ne peuvent pas emprunter (ils sont exclus du marché du crédit comme nous l’avons étudié dans l’Unité 10 ou ne peuvent emprunter qu’en utilisant leur maison comme collatéral pour leur prêt hypothécaire) et doivent chercher du travail comme employés. Les employeurs recrutent ensuite les employés parmi les moins riches et certains restent au chômage (en raison du fonctionnement du marché du travail étudié dans les Unités 6, 9 et 15).

Les flèches horizontales indiquent une relation de type principal–agent. Dans ce schéma, les prêteurs et les employeurs sont les principaux ; cette similarité est signalée par la couleur rouge qu’ils partagent. Les agents – emprunteurs à succès et employés – sont indiqués en vert pour les distinguer de ceux qui pourraient être des agents mais ne le sont pas (exclus du marché du crédit ou au chômage), et qui sont coloriés en violet. Vous ne voulez clairement pas être dans les encadrés en violet. Cependant, même si vous êtes un agent assez chanceux pour vous trouver dans l’un des encadrés verts, le principal peut vous renvoyer dans un encadré violet simplement en refusant de traiter avec vous. C’est pour cette raison que les prêteurs et les employeurs ont du pouvoir sur les emprunteurs et les employés.





            [image: Les marchés du crédit et du travail façonnent les relations entre les groupes avec différentes dotations. ]



Figure 19.19 
Les marchés du crédit et du travail façonnent les relations entre les groupes avec différentes dotations.









            [image: Une économie modélisée : Considérez une économie composée d’individus riches et d’employés. ]



Une économie modélisée



Considérez une économie composée d’individus riches et d’employés.









            [image: Exclus du marché du crédit : Ceux sans richesse (collatéral) ou une richesse insuffisante sont exclus du marché du crédit. ]



Exclus du marché du crédit



Ceux sans richesse (collatéral) ou une richesse insuffisante sont exclus du marché du crédit.









            [image: Individus riches et emprunteurs à succès : Ils peuvent acheter des biens d’équipement afin de devenir employeurs. ]



Individus riches et emprunteurs à succès



Ils peuvent acheter des biens d’équipement afin de devenir employeurs.









            [image: Ceux qui ne sont pas riches : Ils sont employés ou au chômage. ]



Ceux qui ne sont pas riches



Ils sont employés ou au chômage.









            [image: Les employeurs recrutent les employés sur le marché du travail : Cela exclut les chômeurs. ]



Les employeurs recrutent les employés sur le marché du travail



Cela exclut les chômeurs.








La Figure 19.19 nous permet de comprendre pourquoi certaines personnes deviennent des principaux (les employeurs, par exemple) tandis que d’autres deviennent des agents (les employés). Si l’on est riche, on peut à la fois être un prêteur et un employeur. Il y a un peu de vrai dans la proposition selon laquelle « les individus naissent dans leur position dans l’ordre économique ». C’était littéralement le cas dans certaines économies du passé. Par exemple, la condition de l’esclave était perpétuée par l’asservissement de ses enfants, que la loi permettait.

Il peut se passer quelque chose de similaire quand la richesse des parents est héritée par les enfants. Il est plus probable que les enfants des employés (qui héritent de peu de richesse) deviennent les travailleurs de la prochaine génération, plutôt que les enfants des employeurs. Vous avez déjà vu que les enfants de parents riches aux États-Unis ont tendance à avoir des revenus élevés un fois adultes (Figure 19.10).

Cependant, regardez à nouveau ce graphique : il y a une certaine mobilité entre les groupes de revenus même aux États-Unis et il existe très peu d’inégalités intergénérationnelles au Danemark. Pour devenir employeur, il est nécessaire d’avoir un certain niveau de richesse. Cependant, hériter cette richesse d’un parent n’est pas la seule possibilité et dans certains pays ce n’est pas le moyen principal d’acquérir de la richesse. La richesse nécessaire pour devenir employeur peut être obtenue par l’épargne. Elle peut aussi être obtenue en développant un grand projet et en convaincant des investisseurs en « capital-risque » de le financer.

Nous avons également vu dans les Unités 13 et 16 qu’il existe des transitions pour les individus entre les différents encadrés au cours de leur vie entière. Une personne jeune peut initialement être un emprunteur puis devenir un prêteur plus tard dans sa vie ; une période de chômage peut être suivie par une période d’emploi.


  Question 19.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations est correcte ?

  
    	Les dotations sont des données sur un individu qui peuvent influencer son revenu.

    	Avoir ou ne pas avoir de diplôme ne constitue pas une différence de dotations si cela découle d’un choix individuel.

    	Tous les individus ont la même option de réserve quelles que soient leurs dotations.

    	Un visa (permis de travail pour un non-ressortissant) ne peut faire partie des dotations d’un individu parce qu’il ne peut pas être vendu.

  

  
    	C’est la définition d’une dotation.

    	Qu’un individu ait un diplôme ou pas influence son revenu. Ainsi, un individu avec un diplôme et un individu sans diplôme ont différentes dotations.

    	Les options de réserve dépendent des dotations d’un individu. Par exemple, l’option de réserve d’un employeur est d’embaucher un autre employé, tandis que l’option de réserve d’un employé est de recevoir les allocations chômage.

    	La possibilité de commercialisation ne fait pas partie de la définition d’une dotation. Une dotation est toute chose — y compris le bon visa — pouvant avoir une incidence sur le revenu d’un individu.

  



19.7 Le modèle en pratique : expliquer l’évolution des inégalités

Le modèle présenté dans la section précédente nous permet de comprendre pourquoi les individus ont différents revenus. Cependant, pour comprendre les inégalités, il est nécessaire de considérer tous les changements dans la répartition des revenus. Dans cette section, nous appliquerons le modèle du marché du travail de l’Unité 9, associé à notre compréhension des déterminants du revenu des individus, afin d’examiner l’effet sur les inégalités :


  	d’une hausse du niveau d’éducation des travailleurs

  	d’une réduction des discriminations contre un segment de la main-d’œuvre

  	de l’automatisation de la production réduisant la demande pour certaines compétences et augmentant la demande pour d’autres



Avant de continuer, il pourrait vous être utile de revoir le fonctionnement du marché du travail décrit dans l’Unité 9.

Une main-d’œuvre plus éduquée et plus productive

Quelles seront les conséquences si les travailleurs acquièrent plus d’éducation ? Nous nous attendons à ce que l’éducation supplémentaire augmente la productivité, ce qui signifie qu’une unité d’effort par un travailleur mieux formé produit davantage de biens par heure en utilisant la même technologie. L’effet direct d’une hausse de l’éducation sur un individu est donc d’améliorer leur dotation en travail. Tous les autres facteurs restant égaux, une augmentation de la productivité implique que l’individu peut recevoir un salaire plus élevé pour son travail.

Cependant, que se passe-t-il quand toute la main-d’œuvre devient plus éduquée ? Cela pourrait arriver par exemple si l’âge de la scolarité obligatoire était repoussé. Au salaire réel pré-existant, une augmentation de la productivité impliquera une augmentation du profit pour les entreprises. Cela déplace vers le haut la courbe de fixation des prix, comme on peut le voir dans la partie gauche de la Figure 19.20. Comme les profits sont plus élevés, de nouvelles entreprises entrent sur le marché et les entreprises existantes embauchent plus de travailleurs, ce qui réduit le taux de chômage. Avec un taux de chômage plus faible, il est plus facile pour un travailleur licencié de trouver un nouvel emploi. Les travailleurs ont donc une meilleure position de réserve et le salaire augmente. Les travailleurs ont à la fois une dotation en temps de travail meilleure et plus productive, et le prix de leur dotation a augmenté.

La partie droite de la Figure 19.20 montre l’effet sur les inégalités. Il y a maintenant moins de travailleurs au chômage. Le segment de la courbe de Lorenz représentant les travailleurs employés s’est maintenant aplati, parce que, même si le salaire réel a augmenté, une part plus importante de la main-d’œuvre (85 % au lieu de 80 %) reçoit les mêmes 60 % du revenu total (qui a maintenant augmenté).

Le segment pour les propriétaires est resté intact parce que les mêmes 10 % de la population reçoivent encore 40 % du revenu. Comme le salaire des travailleurs, les profits des propriétaires ont augmenté parce que la production a augmenté. Dans cet exemple, l’effet d’une meilleure éducation et de la hausse de la productivité des travailleurs sur les inégalités est de réduire le coefficient de Gini de 0,36 à 0,33.





            [image: Effet d’une main-d’œuvre plus éduquée sur les inégalités entre employeurs, employés et chômeurs : le marché du travail de l’économie dans son ensemble et la courbe de Lorenz. ]



Figure 19.20 
Effet d’une main-d’œuvre plus éduquée sur les inégalités entre employeurs, employés et chômeurs : le marché du travail de l’économie dans son ensemble et la courbe de Lorenz.









            [image: Notre économie modélisée : Considérez comment l’économie décrite dans la partie gauche, avec son équilibre initial au point X, évolue quand les travailleurs (employés et chômeurs) deviennent plus éduqués. ]



Notre économie modélisée



Considérez comment l’économie décrite dans la partie gauche, avec son équilibre initial au point X, évolue quand les travailleurs (employés et chômeurs) deviennent plus éduqués.









            [image: La productivité des travailleurs augmente, déplaçant vers le haut la courbe de fixation des prix : Le salaire compatible avec la marge maximisant les profits de l’entreprise, qui peut fixer les prix, est maintenant plus élevé. ]



La productivité des travailleurs augmente, déplaçant vers le haut la courbe de fixation des prix



Le salaire compatible avec la marge maximisant les profits de l’entreprise, qui peut fixer les prix, est maintenant plus élevé.









            [image: Des entreprises entrent : En réponse à des profits plus élevés, la production augmente, ce qui réduit le taux de chômage. Comme cela augmente la position de réserve des employés, cela incite les entreprises à fixer un salaire supérieur. Le nouvel équilibre du marché du travail est au point Y. ]



Des entreprises entrent



En réponse à des profits plus élevés, la production augmente, ce qui réduit le taux de chômage. Comme cela augmente la position de réserve des employés, cela incite les entreprises à fixer un salaire supérieur. Le nouvel équilibre du marché du travail est au point Y.









            [image: Baisse des inégalités : La courbe de Lorenz se déplace vers le haut, comme moins de travailleurs sont au chômage. La répartition en pourcentage de la production entre travailleurs et propriétaires reste inchangée. ]



Baisse des inégalités



La courbe de Lorenz se déplace vers le haut, comme moins de travailleurs sont au chômage. La répartition en pourcentage de la production entre travailleurs et propriétaires reste inchangée.








Une réduction de la segmentation du marché du travail


	marché du travail primaire
	Un marché sur lequel les travailleurs sont généralement représentés par des syndicats et bénéficient de salaires élevés et d’une bonne sécurité de l’emploi. Voir également : marché du travail secondaire, marché du travail segmenté.



Jusqu’à présent, nous avons fait l’hypothèse que tous les travailleurs reçoivent le même salaire sur un marché du travail unique. En réalité, il existe une multitude de marchés du travail distincts. Sur le marché du travail primaire, les travailleurs sont généralement représentés par des syndicats et bénéficient de salaires élevés et de la sécurité de l’emploi. L’« échelle des emplois » permet d’être promu à des postes associant des salaires plus élevés et une meilleure sécurité de l’emploi. Les emplois sur le marché du travail primaire sont souvent considérés comme des « bons emplois ».


	marché du travail secondaire
	Des travailleurs avec, en général, des contrats à court terme assortis de faibles salaires et une sécurité de l’emploi limitée. Cela peut être dû à leur âge ou parce qu’ils sont discriminés en raison de leur origine. Voir également : marché du travail primaire, marché du travail segmenté.



Les travailleurs du marché du travail secondaire ont des contrats à court terme avec des salaires plus modestes et une faible sécurité de l’emploi et sont en général jeunes ou discriminés en raison de leur couleur de peau ou origine ethnique. Dans beaucoup de pays européens, on appelle cela des contrats zéro heure parce que l’employeur ne garantit aucune heure de travail, ni aucun salaire minimal. Le marché du travail secondaire est également désigné comme la « gig economy » (l’économie des petits boulots), dans laquelle le travail indépendant et les contrats de très court terme sont la norme, plutôt que les emplois permanents. Pour une dotation en compétences donnée, ces travailleurs vont recevoir en général un revenu moins élevé que les travailleurs sur le marché du travail primaire. Les institutions bénéficient donc aux travailleurs du marché du travail primaire et désavantagent les travailleurs du marché secondaire, ce qui exacerbe les inégalités de revenu.


	marché du travail segmenté
	Un marché du travail dont les segments distincts fonctionnent comme des marchés du travail séparés. La mobilité des travailleurs d’un segment à l’autre est restreinte (notamment pour des raisons d’origine, de langue ou d’autres discriminations). Voir également : marché du travail primaire, marché du travail secondaire.



La Figure 19.21 montre une courbe de Lorenz pour une économie dans laquelle le marché du travail est segmenté, avec un segment à bas salaires et un segment primaire à salaires élevés de tailles égales. Les propriétaires ne sont pas segmentés, car ils peuvent facilement investir leur richesse dans l’un ou l’autre secteur, ou dans les deux, de telle sorte que le taux de rendement sera le même dans les deux secteurs. L’élimination de la segmentation du marché du travail implique que tous les travailleurs reçoivent le même salaire, mais la part du revenu qui revient aux travailleurs dans leur ensemble reste intacte, à moins que le pouvoir de négociation respectif des travailleurs et propriétaires ne change. Cela montre comment le changement des institutions peut réduire les inégalités en harmonisant les salaires que reçoivent les individus pour leurs dotations.

La figure illustre le fait que, pour l’essentiel, les inégalités dans les économies modernes sont entre les employés (des travailleurs du marché du travail secondaire aux professionnels très bien payés) et que la réduction de ces inégalités peut considérablement réduire le coefficient de Gini. Là où les syndicats ont réduit la segmentation du marché du travail et atténué les différentiels de salaires entre travailleurs, les inégalités sont plus faibles. Un exemple est la politique salariale solidaire mise en œuvre en Suède et dont nous parlerons à l’Unité 22.





            [image: Effet de la segmentation du marché du travail. ]



Figure 19.21 
Effet de la segmentation du marché du travail.









            [image: Un modèle d’économie avec segmentation du marché du travail : Les 40 travailleurs du marché du travail secondaire n’obtiennent que 10 % du revenu de l’économie ; les 40 travailleurs du marché du travail primaire obtiennent la moitié du revenu (ils sont rémunérés cinq fois plus que les travailleurs secondaires). Les 10 propriétaires obtiennent 40 % du revenu (ils sont rémunérés 16 fois plus que les travailleurs secondaires). ]



Un modèle d’économie avec segmentation du marché du travail



Les 40 travailleurs du marché du travail secondaire n’obtiennent que 10 % du revenu de l’économie ; les 40 travailleurs du marché du travail primaire obtiennent la moitié du revenu (ils sont rémunérés cinq fois plus que les travailleurs secondaires). Les 10 propriétaires obtiennent 40 % du revenu (ils sont rémunérés 16 fois plus que les travailleurs secondaires).









            [image: Élimination de la segmentation du marché du travail : Les 80 travailleurs reçoivent maintenant le même salaire, et tous ensemble ils obtiennent 60 % du revenu de l’économie. Le salaire des travailleurs secondaires a augmenté, tandis que celui des travailleurs du marché primaire a baissé. ]



Élimination de la segmentation du marché du travail



Les 80 travailleurs reçoivent maintenant le même salaire, et tous ensemble ils obtiennent 60 % du revenu de l’économie. Le salaire des travailleurs secondaires a augmenté, tandis que celui des travailleurs du marché primaire a baissé.









            [image: Effet sur les inégalités : Le coefficient de Gini, qui était de 0,52 en cas de segmentation du marché du travail, a diminué et est maintenant à 0,36. ]



Effet sur les inégalités



Le coefficient de Gini, qui était de 0,52 en cas de segmentation du marché du travail, a diminué et est maintenant à 0,36.








Automatisation


	automatisation
	L’utilisation de machines se substituant à la main-d’œuvre.



L’automatisation est un terme utilisé pour décrire les nouvelles technologies qui permettent à des machines de faire le travail que faisaient autrefois des personnes. Les innovations technologiques qui remplacent le travail sont une partie essentielle de l’économie capitaliste depuis l’introduction au 18e siècle de la machine à filer (« spinning jenny ») que nous avons décrite dans l’Unité 2. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 16, généralement les nouvelles technologies mettent des travailleurs au chômage et augmentent la demande pour les compétences d’autres travailleurs. Nous pouvons étudier ces effets en utilisant la courbe de Lorenz et le coefficient de Gini qui en est dérivé.

Pour voir comment, considérez une économie hypothétique dans la Figure 19.22, avant et après l’introduction de machines accomplissant des opérations répétitives qui avaient toujours été réalisées par des hommes. Nous appellerons ces machines des « robots ». La courbe de Lorenz bleue (trait plein) représente la répartition du revenu entre 5 employeurs et 95 travailleurs avant l’introduction des robots. Cinq des travailleurs sont au chômage, et parmi les 90 qui sont employés, tous reçoivent le même salaire, qu’ils effectuent un travail répétitif ou pas.

La pente de la droite la plus plate indique le niveau de rémunération des travailleurs par rapport à leur productivité. Nous voyons que les 90 travailleurs employés reçoivent 60 % du revenu de l’économie. Ainsi, chacun reçoit 0,60/90 ou deux tiers d’un pourcent de ce que produit l’économie. La pente de la droite solide plus pentue montre que les 5 propriétaires reçoivent 40 % du revenu, ainsi chacun reçoit 8 % (=0,40/5) du revenu de toute l’économie.





            [image: Effet des robots sur les inégalités : polarisation du marché du travail. ]



Figure 19.22 
Effet des robots sur les inégalités : polarisation du marché du travail.









            [image: La courbe de Lorenz avant introduction des robots : La courbe de Lorenz bleue (trait plein) montre la répartition du revenu entre chômeurs, employés et propriétaires. Tous les travailleurs, qu’ils effectuent un travail répétitif ou pas, obtiennent le même salaire. ]



La courbe de Lorenz avant introduction des robots



La courbe de Lorenz bleue (trait plein) montre la répartition du revenu entre chômeurs, employés et propriétaires. Tous les travailleurs, qu’ils effectuent un travail répétitif ou pas, obtiennent le même salaire.









            [image: L’introduction de robots remplace et réduit le prix du travail répétitif : Après l’introduction de robots, 5 travailleurs supplémentaires – ceux qui effectuaient des tâches répétitives – perdent leur emploi. Les 55 travailleurs effectuant des tâches répétitives qui restent reçoivent maintenant seulement 10 % du revenu de l’économie. ]



L’introduction de robots remplace et réduit le prix du travail répétitif



Après l’introduction de robots, 5 travailleurs supplémentaires – ceux qui effectuaient des tâches répétitives – perdent leur emploi. Les 55 travailleurs effectuant des tâches répétitives qui restent reçoivent maintenant seulement 10 % du revenu de l’économie.









            [image: Les robots donnent plus de valeur au travail de certains travailleurs : Trente des employés ont des compétences complémentaires aux machines. Ils obtiennent des salaires plus élevés. ]



Les robots donnent plus de valeur au travail de certains travailleurs



Trente des employés ont des compétences complémentaires aux machines. Ils obtiennent des salaires plus élevés.









            [image: L’effet des robots sur les inégalités : L’introduction des robots polarise le marché du travail et augmente le coefficient de Gini. ]



L’effet des robots sur les inégalités



L’introduction des robots polarise le marché du travail et augmente le coefficient de Gini.








Pour comprendre l’effet à court terme de l’introduction des robots, pensez à la dotation en compétences des travailleurs. Parmi eux, 60 effectuent un travail répétitif qui était relativement bien payé, comme l’intendance de machines ou le tri du courrier, qui peut maintenant être effectué par des robots. D’autres sont formés non seulement pour manipuler les machines, mais aussi pour les concevoir, les réparer, les calibrer et gérer leur déploiement.

Les effets à court terme dépendent du type de travail effectué par un travailleur :


  	Les robots remplacent le travail : pour des tâches répétitives dans lesquelles les machines et les compétences sont des substituts, la valeur de la dotation d’un travailleur est réduite par la nouvelle technologie parce que le robot peut remplacer le travailleur.

  	Les robots améliorent le travail : pour les tâches dans lesquelles les machines et les compétences sont des compléments, la valeur de la dotation d’un travailleur s’accroît avec la nouvelle technologie.



Ces deux effets sont montrés dans la nouvelle courbe de Lorenz (en pointillé) qui illustre les effets à court terme de la nouvelle technologie sur les travailleurs qui obtenaient auparavant deux tiers d’un pourcent du revenu chacun. Au moins quelques-uns des 60 travailleurs pour lesquels les robots remplacent le travail perdent leur emploi. Cinq d’entre eux sont maintenant au chômage ; les machines ont remplacé leur travail. Le pouvoir de négociation de ceux qui restent employés a diminué (parce qu’eux aussi peuvent être remplacés). Ces 55 travailleurs reçoivent maintenant 25 % du revenu de l’économie et leurs revenus diminuent jusqu’à 0,5 % du revenu total par personne.

D’autre part, les 30 travailleurs qui ont des compétences complémentaires aux robots ont gagné. Ils reçoivent maintenant 35 % du revenu total de l’économie, ce qui correspond à un peu plus de 1 % chacun.

L’effet de l’automatisation peut donc ressembler à l’effet de la segmentation du marché du travail, mais dans le cas des robots, la ségrégation des travailleurs dépend de la facilité de substitution des machines à leurs compétences (les perdants) ou au contraire du degré de complémentarité entre leurs compétences et les machines (les gagnants).

Le coefficient de Gini passe donc de 0,38 à 0,53, ce qui est représenté par la nouvelle courbe de Lorenz, s’éloignant davantage sous la droite d’égalité parfaite.

Un exemple est de l’effet de l’automatisation est l’introduction de guichets automatiques bancaires. Cela a certainement dû augmenter le chômage parmi les employés des guichets des banques.

James Bessen, un économiste, a observé les niveaux d’emploi aux États-Unis et trouvé que le nombre d’employés au guichet de banques continua à augmenter même après l’installation des machines. Au lieu de réaliser des tâches mécaniques, ils étaient maintenant utilisés pour d’autres services, comme conseiller les clients.10

Bessen trouva aussi que l’emploi avait augmenté parmi les comptables et le personnel de vente au détail malgré une automatisation de certaines de leurs tâches. Cependant, il trouva que la technologie se substitua effectivement aux emplois des agents de voyage. L’automatisation était complémentaire aux compétences de certains comptables et employés des guichets des banques, mais était un substitut pour les compétences des agents de voyage.

Écoutez James Bessen parler de son livre dans cet épisode de mai 2016 d’un podcast EconTalk.

Qu’est-ce qui détermine si l’automatisation augmente ou diminue les salaires et l’emploi ? Nous pouvons utiliser une analyse similaire à celle réalisée dans l’Unité 16. Il y a deux effets contradictoires.

D’une part :


  	L’automatisation qui remplace le travail réduit la demande pour certains types de travail : cela met les travailleurs au chômage.

  	Cela réduit l’option de réserve de tous les travailleurs : cela réduit le salaire que les entreprises doivent fixer pour maintenir le niveau d’effort désiré.



D’autre part :


  	L’augmentation de la productivité du travail augmente les profits.

  	Cela motive et finance un accroissement du stock de capital dans l’économie.

  	L’accroissement du stock de capital crée des opportunités d’emploi supplémentaires : cela réduit le chômage et augmente le salaire requis pour motiver les travailleurs le long de la courbe des salaires.



Comme nous l’avons vu dans l’Unité 16, l’ajustement des marchés du travail locaux à des technologies économes en facteur travail et à la concurrence des importations peut prendre beaucoup de temps.

Le modèle ne peut pas déterminer si le nouvel équilibre de Nash du marché du travail impliquera une répartition du revenu, plus ou moins égale qu’avant. L’inégalité entre les travailleurs sera plus grande puisque les robots ont créé des gagnants et des perdants parmi les employés, en augmentant la valeur de certaines dotations en travail (les ingénieurs) et en diminuant la valeur des dotations en travail des autres (les travailleurs effectuant des tâches répétitives). Si le chômage revient à son niveau initial (avant automatisation) et si la marge de l’entreprise sur ses coûts n’est pas affectée, alors le seul effet durable de long terme serait une hausse des inégalités parmi les employés, ce qui va augmenter le coefficient de Gini.

Les pouvoirs publics observant le processus d’automatisation pourraient répondre en levant des impôts sur les profits augmentés des propriétaires et sur les revenus des travailleurs dont les salaires ont augmenté. Ce revenu fiscal peut être utilisé pour financer :


  	De l’emploi et des opportunités de progression de carrières additionnels et une hausse des salaires : ces opportunités pourraient être dans les services à la personne, comme la santé et les soins, où le travail n’est pas répétitif, mais est souvent mal payé.

  	Des opportunités pour les travailleurs aux compétences routinières d’actualiser et améliorer leurs dotations : leur travail devient améliorable par les machines plutôt que remplaçable par les machines ; par exemple, un ancien opérateur de perceuse à colonne apprend à programmer.




  Exercice 19.8 Comment l’automatisation affecte l’emploi

  Retournez aux Figures 19.6 et 19.7. Utilisez ce que vous avez appris dans cette section sur les robots comme substituts ou compléments aux dotations des employés pour expliquer certaines tendances de la croissance de l’emploi indiquées dans ces figures.




  Question 19.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations concernant la segmentation des marchés du travail est correcte ?

  
    	L’« économie des petits boulots » ne fait pas partie du marché du travail primaire.

    	Les travailleurs sur le marché du travail secondaire sont mieux payés que ceux sur le marché du travail primaire.

    	Les syndicats ont essayé de réduire les heures de travail en instaurant des contrats zéro heure.

    	Les emplois du marché du travail primaire sont concentrés dans le secteur agricole.

  

  
    	L’« économie des petits boulots » fait partie du marché du travail secondaire.

    	Les travailleurs sur le marché du travail primaire bénéficient de salaires plus élevés et d’une meilleure sécurité de l’emploi, tandis que ceux du marché du travail secondaire ont des salaires et une sécurité de l’emploi plus faibles.

    	Quand les syndicats négocient avec des employeurs sur les heures de travail, les employeurs doivent garantir que les employés pourront travailler pendant le nombre d’heures négocié. Les contrats zéro heure sont différents. Dans ces contrats, l’employeur ne garantit pas un certain nombre d’heures travaillées. Les contrats zéro heure interviennent dans le marché du travail secondaire, qui n’est pas protégé par des syndicats.

    	Les emplois du marché du travail primaire sont ceux qui sont les mieux représentés par les syndicats et qui bénéficient de salaires et d’une sécurité de l’emploi élevés. Bien que certains emplois du secteur agricole se trouvent dans cette catégorie, une plus grande proportion d’emplois du marché du travail primaire est constituée de cols blancs.

  



19.8 Pré-distribution


	politique de redistribution
	Impôts, transferts monétaires et en nature de l’État qui génèrent une redistribution du revenu final différente de celle du revenu marchand. Voir également : politique de pré-distribution.
	politique de pré-distribution
	Actions publiques qui affectent les dotations des individus et leurs valeurs, dont la distribution du revenu marchand et de la richesse privée. L’éducation, le salaire minimum et les mesures de lutte contre les discriminations sont des exemples de ce type d’actions. Voir également : politique de redistribution.



L’État influence le niveau des inégalités dans l’économie. Il dispose de deux leviers d’action :


  	Redistribution : par des taxes et des transferts qui se traduisent par une répartition du revenu disponible différente de la répartition du revenu marchand (comme nous l’avons vu dans la Figure 19.1) et par des dépenses qui fournissent des services publics aux ménages.

  	Pré-distribution : en affectant les dotations dont les individus disposent ainsi que leur valeur, ce qui change les inégalités en termes de revenu marchand (en revenant à la Figure 19.1 de nouveau, ici l’État influence la répartition des revenus avant taxes et transferts ou la répartition des richesses privées).



Les exemples de pré-distribution que vous avez déjà vus incluent :


  	L’augmentation du niveau d’éducation de la main-d’œuvre : cela change les dotations des employés, en leur donnant de nouvelles compétences et d’autres capacités liées au travail qui vont déterminer les revenus marchands.

  	L’élimination ou la réduction de la segmentation du marché du travail : cela – ainsi que d’autres politiques de lutte contre les discriminations – modifiera les prix (les salaires) qu’un individu peut obtenir sur le marché du travail pour ses dotations. En particulier, cela augmente la valeur des dotations des personnes qui, autrement, seraient discriminées.




	salaire minimum statutaire
	Un niveau minimum de rémunération déterminé par la loi, pour les travailleurs en général ou pour un type spécifique. L’objectif d’un salaire minimum est de garantir un certain niveau de vie aux travailleurs faiblement rémunérés et d’empêcher l’exploitation. Beaucoup de pays, y compris le Royaume-Uni et les États-Unis, ont une législation sur le salaire minimum. Connu également sous le terme : salaire minimum.



D’autres aspects de la pré-distribution affectent la structure institutionnelle de base de l’économie. En définissant et en appliquant le cadre juridique dans lequel interagissent les employeurs, les banques, les employés, les syndicats, les emprunteurs et d’autres acteurs économiques importants, l’État influence la répartition du revenu marchand. En légiférant, l’État peut aussi décider quels droits de propriété sont protégés. Il peut, par exemple, interdire l’esclavage, légaliser les syndicats (Unités 9 et 16), établir un commerce de droits à polluer (Unité 20) ou fixer la durée des droits de la propriété intellectuelle et des brevets (Unité 21). Toutes ces mesures peuvent changer le pouvoir de négociation relatif entre groupes ainsi que leurs options de réserve, ce qui aura un effet sur la répartition des revenus.


    
        

        
    

    
        Arin Dube décrit son étude qui trouve qu’en moyenne, augmenter le salaire minimum augmente les revenus des travailleurs pauvres.
    



Enfin, l’État peut modifier l’ensemble des contrats qui sont autorisés, ce qui altère la répartition des revenus. Nous avons présenté un exemple dans l’Unité 5, quand nous avons examiné l’effet d’une loi limitant le nombre maximum d’heures que les employés peuvent travailler.

Un autre exemple important de pré-distribution limitant les types de contrats autorisés est le salaire minimum statutaire, qui interdit les contrats avec des salaires inférieurs à un seuil déterminé. Cela a un effet sur la valeur de la dotation en travail d’un travailleur, mais cela peut aussi affecter sa probabilité de trouver un emploi. Le coût d’un salaire minimum peut être qu’il y ait moins de postes.

Arin Dube, un économiste, a étudié les différences d’évolution du salaire minimum dans des zones proches de la frontière des États américains.11 Dans notre vidéo « Économiste en Action », il explique son résultat selon lequel une augmentation du salaire minimum a un faible impact négatif sur l’emploi, mais augmente le revenu des travailleurs pauvres en moyenne.


    
        

        
    

    
        James Heckman décrit pourquoi l’investissement dans les premières années de vie des enfants défavorisés est à la fois juste et efficace.
    



Garantir une éducation de grande qualité dans la petite enfance est une autre politique de pré-distribution.12 Dans notre vidéo « Économiste en Action », le lauréat du prix Nobel d’économie, James Heckman, de l’université de Chicago, montre comment les économistes peuvent apprendre, à partir d’expériences et d’autres données, comment promouvoir l’égalité des chances pour des enfants pauvres.

La Figure 19.23 liste un ensemble de politiques publiques qui peuvent réduire les inégalités du revenu marchand, et qui sont tirées de cette unité et des autres unités.





  
    
      	Dotation
      	Politique publique
      	Effet direct
      	Effet indirect
      	Unité
    

  
  
    
      	Travail
      	Éducation primaire de grande qualité, gratuite pour tous les enfants
      	Augmente les opportunités pour les enfants plus pauvres d’atteindre un niveau d’éducation plus élevé, ce qui augmente la valeur marchande de leur dotation en travail
      	Augmente la productivité moyenne du travail, déplaçant la courbe des prix vers le haut, ce qui augmente les salaires et l’emploi (ceteris paribus)
      	U19
    

    
      	Travail
      	Augmenter la part de la récolte qui revient au fermier
      	Augmente la valeur de la dotation en travail du fermier
      	Augmente les revenus des fermiers
      	U5
    

    
      	Travail
      	Éliminer les discriminations ethniques, raciales ou de genre
      	Augmente la valeur de la dotation en travail des individus discriminés
      	Augmente les revenus des groupes ciblés
      	U19
    

    
      	Travail
      	Salaire minimum
      	Augmente la valeur de la dotation en travail de ceux qui auparavant ne pouvaient pas travailler pour un salaire supérieur au salaire minimum
      	Augmente les revenus des pauvres et réduit ceux des employeurs (à moins que les effets sur l’emploi dominent)
      	U19
    

    
      	Travail
      	Lois et politiques pour augmenter le pouvoir de négociation des travailleurs (par exemple, les syndicats)
      	Augmente la valeur de la dotation en travail des membres des syndicats et améliore les conditions de travail
      	Augmente les revenus des membres de syndicats (à moins que les effets négatifs sur l’emploi ou la productivité dominent) et réduit ceux des employeurs
      	U9, U16, U19
    

    
      	Propriété des entreprises
      	Politiques pour garantir la concurrence
      	Réduit la marge des prix au-delà des coûts
      	Augmente les salaires réels, réduit les profits
      	U7, U9, U16
    

    
      	Propriété intellectuelle
      	Restreindre les droits de la propriété intellectuelle (par exemple, raccourcir la durée des brevets ou des droits d’auteur)
      	Réduit la valeur de la dotation en propriété intellectuelle pour les détenteurs de droits de la propriété intellectuelle
      	Peut décourager l’innovation, mais permet une diffusion plus rapide des innovations
      	U21
    

    
      	Licences professionnelles
      	Permettre un accès plus facile aux licences (par exemple, pour les taxis).
      	Augmente l’offre et réduit les revenus des détenteurs de licences
      	Plus d’égalité (si les licenciés sont plus riches que la moyenne)
      	U19
    

  





Figure 19.23 
Politiques de pré-distribution qui peuvent réduire les inégalités du revenu marchand.







	clauses contractuelles de non-concurrence
	Un contrat de travail incluant une disposition ou un accord interdisant au salarié de quitter son entreprise pour rejoindre un concurrent. Cela peut réduire l’option de réserve du travailleur, diminuant le salaire que l’employeur a besoin de lui payer.




  Exercice 19.9 Clauses de non-concurrence dans le modèle du marché du travail

  La législation peut interdire certains types de contrats, comme ceux interdisant aux employés de quitter leur entreprise pour travailler chez un concurrent. La justification avancée pour ces clauses de non-concurrence est que les salariés quittant une entreprise pourraient emmener avec eux des secrets industriels ou commerciaux qui bénéficieraient aux concurrents. Cependant, aux États-Unis, des clauses de non-concurrence sont même imposées dans les contrats des travailleurs de fast-food. Utilisez le modèle du marché du travail pour expliquer pourquoi les employeurs utilisent des contrats comportant des clauses de non-concurrence dans des secteurs non concernés par le secret industriel.




  Question 19.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Selon notre vidéo « Économiste en action » d’Arin Dube, quel résultat ci-dessous correspond aux conclusions de son étude sur l’augmentation du salaire minimum ?

  
    	Augmenter le salaire minimum a augmenté le roulement de la main-d’œuvre.

    	Une augmentation de 10 % du salaire minimum a causé une augmentation de 4 % des revenus.

    	Une augmentation de 10 % du salaire minimum a causé une diminution de 4 % de l’emploi.

    	Il y a eu un faible effet négatif sur l’emploi.

  

  
    	Cela pourrait être vrai, mais ce n’est pas indiqué dans la vidéo.

    	Cela pourrait être vrai, mais ce n’est pas indiqué dans la vidéo.

    	Cela pourrait être vrai, mais ce n’est pas indiqué dans la vidéo.

    	C’est ce qui est indiqué dans la vidéo.

  




  Question 19.9 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez notre vidéo « Économiste en action » de James Heckman. Selon Heckman, laquelle de ces caractéristiques individuelles n’explique PAS la pauvreté persistante au sein d’une famille, de génération en génération ?

  
    	QI hérité

    	Faible niveau d’éducation

    	Origine ethnique

    	Comportement social

  

  
    	Le QI hérité peut contribuer à la pauvreté persistante, mais n’est pas mentionné dans la vidéo.

    	Selon Heckman, c’est l’une des raisons de la pauvreté persistante.

    	Selon Heckman, c’est l’une des raisons de la pauvreté persistante.

    	Selon Heckman, c’est l’une des raisons de la pauvreté persistante.

  



19.9 Expliquer les tendances récentes des inégalités du revenu marchand

Ces politiques ou d’autres évolutions peuvent-elles expliquer les tendances observées s’agissant des inégalités du revenu marchand ? La Figure 19.24 expose trois de ces tendances et propose des explications possibles fondées sur les modèles que vous avez appris.





  
    	Tendances
    	Données
    	Facteurs explicatifs
    	Modèles
  

  
    	Baisse des inégalités au sein des pays (1920–1980)
    	Figures 19.2, 19.3, 19.4
    	Hausse de l'éducation et de la productivité qui a réduit le chômage. 
Réduction de la segmentation du marché du travail et d'autres sources d'inégalités entre les travailleurs. 
Améliorations technologiques qui étaient complémentaires aux compétences des travailleurs faiblement ou moyennement qualifiés.
    	Figures 19.20, 19.21
  

  
    	Stabilité ou hausse des inégalités au sein des pays (1980–2017)
    	Figures 19.2, 19.3, 19.4, 19.6, 17.3 (panel supérieur)
    	Hausse des inégalités entre travailleurs due aux nouvelles technologies qui étaient complémentaires aux compétences des travailleurs très bien payés, et étaient des substituts aux travailleurs effectuant des tâches répétitives. 
Des syndicats plus faibles et des partis politiques plus conservateurs au pouvoir ont fait basculer le pouvoir de négociation en faveur des employeurs, tandis que les profits résultants, plus élevés après impôt, ne se sont pas traduits par une hausse de l’emploi (dans certains pays).
    	Figure 19.22
  

  
    	Stabilité ou baisse des inégalités entre les pays (1995–2017)
    	Figure 19.5
    	Baisse de la segmentation du marché du travail mondial grâce à la croissance rapide de la productivité du travail et de la demande en Chine et dans d’autres pays.
    	Figure 19.25
  






Figure 19.24 
Utiliser les modèles économiques pour expliquer les tendances des inégalités du revenu marchand.






Pour expliquer la réduction des inégalités entre les pays (et la réduction associée d’inégalités entre les ménages) dans le monde, imaginez le monde comme une seule économie capitaliste avec un marché du travail segmenté par les frontières nationales. Pour ce faire, nous proposons une économie très simple, celle du « monde », composée de seulement deux « pays » : la Chine et l’Europe/Amérique du Nord. Ainsi, au lieu d’avoir deux segments du marché du travail dans un même pays, il y a deux pays, un pays à faible salaire et un pays à salaire élevé, un peu comme la Chine et les États-Unis dans l’Unité 18.

Tout comme il n’est pas simple pour les travailleurs de quitter le marché du travail secondaire pour le marché du travail primaire dans un pays, l’économie globale présente des marchés du travail segmentée par le niveau national à cause des barrières à la migration des travailleurs, qui ne peuvent pas simplement changer de pays. De plus, comme dans l’économie nationale, les propriétaires ne sont pas segmentés. Ils investissent leur richesse là où elle aura le rendement le plus élevé. Comme nous l’avons vu dans l’Unité 18, la mondialisation n’est que partielle : le marché du travail mondial n’est que très peu intégré, tandis que la mobilité du capital est élevée, parce que l’argent n’a pas besoin d’une carte de séjour ou d’un visa de travail pour pouvoir « travailler » dans un pays.

Le processus de mondialisation a été associé à une réduction des inégalités sur le marché du travail mondial, quand des pays exportateurs, autrefois à bas salaire, comme la Chine, ont commencé à rattraper les salaires des économies à haut salaire, comme la France. Un deuxième effet de la mondialisation est l’augmentation considérable de la quantité de travail disponible dans l’économie capitaliste mondiale, et cela a été associé à une augmentation de la part du revenu allant aux propriétaires des entreprises plutôt qu’aux employés.





            [image: Le « monde » comme une économie capitaliste unifiée avec un marché du travail segmenté. ]



Figure 19.25 
Le « monde » comme une économie capitaliste unifiée avec un marché du travail segmenté. Le segment rouge montre l’effet de la mondialisation qui augmente les inégalités en réduisant les salaires dans les pays riches par rapport aux employeurs, tandis que le segment vert montre l’effet d’une augmentation des revenus parmi les employés pauvres en « Chine ».









            [image: Le monde avant que la Chine ne prenne son essor : Initialement, l’économie chinoise hypothétique est pour l’essentiel rurale et pas directement impliquée dans l’économie capitaliste. La main-d’œuvre urbaine chinoise – la moitié de la main d’œuvre totale de ce monde fictif – ne reçoit que 20 % du revenu mondial. La main-d’œuvre en Europe/Amérique du Nord – la moitié de celle de la Chine – reçoit deux fois plus. Le coefficient de Gini mondial est de 0,59. ]



Le monde avant que la Chine ne prenne son essor



Initialement, l’économie chinoise hypothétique est pour l’essentiel rurale et pas directement impliquée dans l’économie capitaliste. La main-d’œuvre urbaine chinoise – la moitié de la main d’œuvre totale de ce monde fictif – ne reçoit que 20 % du revenu mondial. La main-d’œuvre en Europe/Amérique du Nord – la moitié de celle de la Chine – reçoit deux fois plus. Le coefficient de Gini mondial est de 0,59.









            [image: La Chine prend son essor : Le secteur rural chinois diminue à 10 %, ce qui augmente la part de la main-d’œuvre chinoise impliquée dans l’économie capitaliste mondiale, qui reçoit maintenant la même part du revenu mondial que les travailleurs issus de l’Europe/Amérique du Nord (30 % chacun). ]



La Chine prend son essor



Le secteur rural chinois diminue à 10 %, ce qui augmente la part de la main-d’œuvre chinoise impliquée dans l’économie capitaliste mondiale, qui reçoit maintenant la même part du revenu mondial que les travailleurs issus de l’Europe/Amérique du Nord (30 % chacun).









            [image: Un nouveau monde plus égalitaire et doté d’une main-d’œuvre plus abondante, avec des gagnants et des perdants : L’aire coloriée en rouge montre que la part du revenu mondial que reçoivent les propriétaires a augmenté de 30 à 40 %, tandis que les travailleurs d’Europe/Amérique du Nord ont perdu des revenus. Mais la courbe de Lorenz en pointillé et la disparition des portions coloriées en vert montre une hausse de la part de revenu pour les travailleurs plus pauvres. Le coefficent de Gini mondial chute de 0,59 à 0,545. ]



Un nouveau monde plus égalitaire et doté d’une main-d’œuvre plus abondante, avec des gagnants et des perdants



L’aire coloriée en rouge montre que la part du revenu mondial que reçoivent les propriétaires a augmenté de 30 à 40 %, tandis que les travailleurs d’Europe/Amérique du Nord ont perdu des revenus. Mais la courbe de Lorenz en pointillé et la disparition des portions coloriées en vert montre une hausse de la part de revenu pour les travailleurs plus pauvres. Le coefficent de Gini mondial chute de 0,59 à 0,545.








19.10 Redistribution : impôts et transferts

Différences entre économies sur l’étendue et la nature de la redistribution

Nos modèles de salaires et de profits tentent d’expliquer les revenus marchands. Cependant, cela ne correspond pas à la quantité d’argent que les personnes peuvent dépenser, et ne comprend pas des éléments importants pour notre subsistance qu’il n’est pas possible d’acheter, mais que l’on obtient en tant que citoyen.

Le revenu disponible, comme vous le savez, est le revenu dont dispose une personne après avoir payé tous ses impôts et ses cotisations de Sécurité sociale, et après avoir reçu des transferts de l’État. Cependant ce n’est pas une mesure adéquate du niveau de vie d’un ménage, parce qu’elle ne comprend pas les effets de la taxation indirecte, comme la taxe sur la valeur ajoutée (TVA) et ne tient pas compte de l’accès des ménages à des services publics gratuits ou subventionnés, comme l’éducation et la santé publiques.


	transferts en nature
	Dépense publique sous la forme de services gratuits ou subventionnés pour les ménages, plutôt que sous la forme de transferts monétaires.



Ces dépenses publiques sont appelées des transferts en nature, parce que ce sont des transferts aux ménages sous forme de services gratuits ou subventionnés, plutôt que sous forme monétaire. En prenant en compte à la fois les taxes indirectes et les transferts en nature, nous obtenons un troisième concept de revenu, appelé revenu final. Le revenu final est la mesure la plus complète du niveau de vie d’un ménage. Il nous donne la valeur de tous les biens et services qu’un ménage peut consommer. La Figure 19.26 résume la relation entre ces trois concepts de revenu.
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Figure 19.26 
Différents concepts de revenu.






La Figure 19.27 montre les coefficients de Gini pour le revenu marchand, le revenu disponible et le revenu final pour trois grands pays à revenu intermédiaire. En Afrique du Sud, les taxes directes et les transferts diminuent le coefficient de Gini de 0,08 point (de 0,77 à 0,69). Les taxes indirectes et les services publics le diminuent encore de 0,09 point, pour arriver à un coefficient de 0,60 pour le revenu final. Un niveau aussi élevé d’inégalités est relativement exceptionnel. Le Brésil est beaucoup plus inégalitaire que le Mexique à la fois en termes de revenu marchand et de revenu disponible, mais le coefficient de Gini pour le revenu final baisse presque au même niveau que le Mexique, il est de 0,44 comparé à 0,43 au Mexique.
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Figure 19.27 
Coefficients de Gini pour le revenu marchand, le revenu disponible et le revenu final.
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L’État-providence


	État-providence
	Un ensemble de politiques publiques visant à améliorer le bien-être des citoyens en aidant au lissage des revenus (par les allocations chômage et les retraites, par exemple).



Les politiques publiques qui transforment le revenu marchand en revenu final sont souvent désignées sous le terme d’État-providence. Ces politiques peuvent être décomposées en deux catégories, la partie impôts et la partie dépenses. La partie impôts comprend toute politique qui perçoit des recettes pour l’État tandis que la partie dépenses comprend toute politique qui soit donne de l’argent aux ménages, soit dépense de l’argent pour eux. Nous analyserons plus en détail la composition des dépenses publiques dans l’Unité 22.

Dans les pays où la redistribution réduit considérablement les inégalités, cela tient principalement aux dépenses plutôt qu’aux impôts.

Dans les 28 pays de l’Union européenne, le coefficient de Gini moyen pour le revenu marchand en 2015 est 0,46, et celui pour le revenu disponible, après taxes et transferts, est 0,27. Les taxes ne sont responsables de cette redistribution qu’à hauteur de 0,04 point, tandis que le 0,15 point restant est dû aux transferts vers les ménages. Cela ne signifie pas qu’ils ont de faibles taux d’imposition, mais plutôt que les riches et les pauvres payent une fraction similaire de leur revenu en impôts. Par contre, les ménages plus pauvres bénéficient proportionnellement beaucoup plus des dépenses.

Les données sur le coefficient de Gini pour l’UE sont tirées de la base de données nommée « Effects of tax-benefit components on inequality (Gini index), 2011–2015 policies », à laquelle vous pouvez accéder sur le site Internet Euromod statistics.

Les transferts, monétaires et en nature, ont un effet considérable sur les inégalités. Cependant, dans la plupart des cas, ce n’est pas leur objectif. La plupart des transferts sont justifiés par d’autres raisons, et réduire les inégalités n’est qu’un effet secondaire désirable. L’éducation publique, par exemple, a beaucoup de justifications, y compris comme un investissement en capital humain qui rend un pays plus productif. Les subventions à la santé publique sont souvent justifiées sur la base d’un droit de l’homme fondamental à la vie et à jouir d’une bonne santé.

L’État-providence est souvent représenté et débattu en tant que système de redistribution des riches vers les pauvres. Cependant, c’est tout autant un système de redistribution des chanceux vers les moins chanceux, et il est souvent défendu comme tel. L’État-providence est aussi en partie un système de redistribution des jeunes vers les personnes âgées.


	assurance sociale
	Dépenses publiques financées par les impôts et qui offrent une protection contre différents risques économiques (par exemple, la perte de revenus consécutive à la maladie ou au chômage) et permettent aux individus de lisser leurs revenus tout au long de la vie. Voir également : co-assurance.



Dans des pays où l’État-providence est important, la grande partie des dépenses est sous forme d’assurance sociale, ce qui comprend l’aide aux ménages pauvres, mais aussi les retraites publiques, les assurances chômage, le logement social, les allocations familiales et d’autres dépenses visant des groupes qui ne sont pas forcément caractérisés par de faibles revenus. Les retraites publiques transfèrent des revenus vers les personnes âgées. Les allocations familiales et les dépenses pour l’éducation publique transfèrent des revenus vers les jeunes (ou ceux qui s’en occupent). Comme elles sont financées par les impôts que payent les adultes qui travaillent, elles permettent aux individus de lisser leurs revenus au cours de leur vie. Nous recevons des revenus de l’État quand nous sommes très jeunes et très vieux, quand nos revenus sont bas ou nuls, et nous en remboursons une partie à l’État quand nous sommes en âge de travailler et de recevoir un salaire.

De façon similaire, l’assurance chômage publique est une manière pour les individus en âge de travailler de lisser leurs revenus face au risque de chômage. Nous payons lorsque nous travaillons, et nous recevons de l’argent quand nous n’avons pas d’emploi.

Ces formes d’assurance sociale ne visent pas spécifiquement les personnes pauvres. Cependant elles ont un impact considérable sur les inégalités parce que la plupart des retraités et des personnes au chômage seraient très pauvres s’ils ne recevaient pas les paiements de l’assurance sociale. En fait, dans l’Union européenne, les retraites publiques constituent la politique qui a l’effet le plus important sur les inégalités. Elles réduisent le coefficient de Gini moyen de 0,11 point, soit plus que tous les autres transferts combinés.

La Figure 19.28 montre le revenu marchand et le revenu disponible d’un ménage moyen au Royaume-Uni pendant une année, par âge du principal apporteur de revenu. Les ménages dont le principal apporteur de revenu a moins de 25 ans ont en moyenne un revenu marchand de 24 108 £ et un revenu disponible de 24 735 £. Le groupe de ménages le plus riche est celui dont le principal apporteur de revenu est âgé de 40-44 ans, et les revenus diminuent rapidement après 60-64 ans, lorsqu’il prend généralement sa retraite. Le revenu disponible est supérieur au revenu marchand pour les moins de 25 ans et plus de 65 ans, quand le revenu marchand est le plus faible, et inversement pour ceux âgés de 25 à 64 ans, quand le revenu du ménage est le plus élevé.

Imaginez qu’il n’y ait qu’un ménage par classe d’âge, le coefficient de Gini pour le revenu marchand serait de 0,249 tandis que celui pour le revenu disponible serait de 0,139 – le système d’impôts et de prestations dans son ensemble réduit les inégalités parce qu’il redistribue efficacement des ménages riches vers les ménages plus pauvres. Cependant, le graphique montre que ce résultat pourrait être en grande partie dû à la redistribution opérée de ceux en âge de travailler vers les retraités.
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Figure 19.28 
Moyenne du revenu marchand et du revenu disponible des ménages, selon le groupe d’âge du principal apporteur de revenu.






Effets des impôts et prestations sur le revenu des ménages, 2014/15, Office for National Statistics.







  Comment les économistes apprennent des données Quelle est la meilleure façon de donner de l’argent aux pauvres ? Faites un tirage au sort pour le découvrir.

  Presque tous les pays adoptent des politiques visant à augmenter le niveau de vie des pauvres. Cependant, quelle est la meilleure manière de le faire ? Si les États veulent transférer des ressources à des individus ou des familles, vaut-il mieux le faire avec les très pauvres, ou seulement avec ceux qui travaillent ou ceux qui recherchent un emploi ? L’argent devrait-il être donné uniquement aux pauvres ou à tout le monde ?

  Ces questions sont controversées et les réponses dépasseront la discipline de l’économie. Mais les économistes ont utilisé des expériences pour mettre en lumière au moins les coûts et bénéfices de différents dispositifs.

  Des économistes ont étudié l’effet de simplement donner de l’argent aux pauvres, sans exiger que ces personnes travaillent ni qu’elles en remboursent une partie. En théorie, les transferts monétaires obtenus que l’on soit employé ou pas devraient avoir un impact minimal sur l’offre de travail. Des expériences ont montré que les aides financières sont, au regard des coûts engagés, une façon remarquablement efficace de diminuer la pauvreté dans de nombreuses dimensions, allant de la hausse de la consommation à la baisse des niveaux de stress. Ces résultats ont poussé les décideurs publics à repenser leurs programmes, par exemple en comparant l’impact sur la pauvreté d’un dollar dépensé dans des programmes de formation professionnelle à celui de simplement donner ce dollar.

  Certains ont proposé d’étendre ces transferts monétaires à tout le monde, pas uniquement aux pauvres ; cela rejoint le concept de revenu de base inconditionnel (RBI). Certains groupes de la Silicon Valley sont en train de financer des premières expériences sur ces allocations plus universelles à Oakland, en Californie, où l’accès à l’argent est randomisé (les bénéficiaires sont choisis aléatoirement ou tirés au sort). Parmi eux, certains pensent que la technologie évolue à une telle vitesse que ce revenu universel sera nécessaire pour éviter à une grande partie d’entre nous de finir au chômage et sans ressources.

  Une autre expérience en Finlande tire au sort entre 2 000 et 3 000 personnes qui recevront un paiement forfaitaire mensuel de 600 $, afin de voir si ces allocations du revenu de base peuvent réduire la pauvreté et simplifier la mise en œuvre des programmes contre la pauvreté. Expérimenter une politique avant de la déployer à grande échelle permet aux économistes d’étudier les effets de certaines politiques, et offre aux décideurs des résultats guidant leur choix de politiques publiques.



Redistribution progressive et régressive


	progressive (mesure)
	Une dépense ou un transfert qui en proportion augmente davantage les revenus des ménages pauvres que ceux des plus riches. Voir également : régressive (mesure).
	régressive (mesure)
	Une dépense ou un transfert qui en proportion augmente davantage les revenus des ménages riches que ceux des plus pauvres. Voir également : progressive (mesure).
	neutre en termes de répartition
	Une mesure qui n’est ni progressive, ni régressive de sorte qu’elle n’altère pas la répartition des revenus. Voir également : progressive (mesure), régressive (mesure).



Quand une taxe ou une politique de transfert a pour effet direct de réduire les inégalités (comparativement au niveau qui aurait prévalu en l’absence de la politique), elle est qualifiée de progressive. Nous venons de voir que les dépenses sont plus progressives que les taxes. Si une politique a pour effet direct d’augmenter les inégalités, elle est qualifiée de régressive. Des politiques qui ne sont ni progressives, ni régressives sont dites neutres en termes de répartition.

Pour qu’une dépense ou un transfert soient progressifs, ils doivent augmenter les revenus des ménages les plus pauvres plus que ceux des ménages les plus riches, en termes de pourcentage. Cela garantira une baisse du coefficient de Gini, et déplacera vers le haut la courbe de Lorenz. Notez qu’une telle politique peut impliquer qu’en termes absolus (en unités de monnaie), les ménages les plus riches obtiennent plus.

Pensez à Bruno, le propriétaire terrien, et Angela, la fermière. Supposez que, suite à leur négociation, le revenu de Bruno soit trois fois plus important que celui d’Angela, Bruno recevant 3 000 pesos par an tandis qu’Angela en reçoit 1 000. Supposez aussi qu’Angela ait deux enfants et Bruno trois, que tous ces enfants aillent à l’école publique et que l’État dépense 200 pesos par an par enfant. Cela implique qu’Angela reçoive un transfert en nature de 400 pesos par an et Bruno, de 600. Pour Angela, cela augmente son revenu final de 40 %. Celui de Bruno augmente seulement de 20 %. Ainsi, le transfert est progressif et le coefficient de Gini pour le revenu final diminuera.

S’il paraît étrange que le coefficient de Gini diminue alors que Bruno reçoit plus qu’Angela, il faut se rappeler que le coefficient de Gini dépend des revenus relatifs, ou du ratio des revenus entre les ménages. Le revenu marchand de Bruno vaut trois fois celui d’Angela. Une politique qui diminue ce ratio va aussi diminuer le coefficient de Gini. Dans le deuxième cas ci-dessus, le revenu final de Bruno était de 3 600 pesos tandis que celui d’Angela était de 1 400 pesos, ce qui implique un ratio de 2,57, comparé à 3 pour le revenu marchand. Bien que Bruno ait reçu plus en termes absolus, l’inégalité relative entre eux a diminué, donc le coefficient de Gini aussi.

L’éducation primaire est souvent très progressive. Un exemple de dépenses en éducation qui peut être régressive est le financement public de l’enseignement supérieur. Cela tient au fait que les enfants de familles riches sont plus susceptibles d’aller l’université. Ainsi, si les enfants de Bruno et d’Angela étaient tous en âge d’aller à l’université, mais que les enfants de Bruno y allaient effectivement, tandis que ceux d’Angela commençaient à travailler, les dépenses publiques pour l’enseignement supérieur seraient régressives : la famille d’Angela ne recevrait rien, tandis que celle de Bruno recevrait quelque chose.

Un principe analogue s’applique aux impôts. Un impôt est progressif si les ménages riches payent une plus grande proportion de leur revenu que les ménages plus pauvres, et il est régressif si les ménages pauvres payent une plus grande proportion de leur revenu que les ménages plus riches. Ainsi, si Bruno paye des impôts de 300 pesos et Angela 150 pesos, l’impôt est régressif, bien que Bruno paye plus en termes absolus : l’impôt de Bruno correspond à 10 % de son revenu, tandis que celui d’Angela correspond à 15 % de son revenu. De nouveau, cela s’explique par l’effet sur le ratio de leurs revenus. Leurs revenus après taxe de 2 700 et 850 ont un ratio de 3,18, qui est plus élevé (plus inégal) que leurs revenus marchands.

Les impôts et les dépenses peuvent être analysés séparément, mais il est important de se rappeler que les dépenses sont financées par les impôts. Quand un État dépense de l’argent pour des écoles publiques qui bénéficient à certains ménages, elles sont financées par les impôts que payent tous les ménages. C’est pour cette raison que la politique budgétaire est redistributive : tous les ménages donnent et reçoivent, mais certains donnent plus qu’ils en reçoivent, et vice versa pour d’autres. L’effet net est de transférer des revenus de certains ménages vers d’autres ménages.

Les Figure 19.29a et 19.29b montrent la distribution des impôts et des dépenses publiques au Mexique. La Figure 19.29a présente les données en termes absolus, tandis que la Figure 19.29b les donne sous la forme du  pourcentage du revenu marchand. Les individus appartenant au décile inférieur reçoivent chacun des prestations à hauteur de 6 682 M$ (pesos mexicains) par an en moyenne, comparativement aux 5 557 M$ que reçoivent ceux appartenant au décile supérieur. Comme le montre la Figure 19.29b, lorsque ces transferts sont représentés comme une fraction du revenu marchand, ils augmentent d’autant plus que le décile est faible, avec le décile inférieur recevant des prestations à hauteur de 135 % du revenu marchand et le décile supérieur ne recevant que 13 %. Les transferts sont donc progressifs et réduisent les inégalités.
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Figure 19.29a 
Distribution des impôts et des dépenses publiques (moyenne en pesos par personne). Déciles de ménages ordonnés par revenu marchand net par personne, Mexico 2014.






Calculs effectués par John Scott en utilisant l’enquête des ménages, Mexico.






Pour ce qui est des impôts, en moyenne, ceux appartenant au décile inférieur payent 594 M$ chacun, comparativement aux 25 902 M$ payés par ceux appartenant au décile supérieur. Cependant, comme les revenus marchands du décile supérieur valaient 40 fois ceux du décile inférieur, les impôts des deux groupes correspondaient à 12 % du revenu, ce qui indique qu’ils ne sont ni régressifs, ni progressifs.

La Figure 19.29a montre que l’effet net des impôts et transferts est que plus le décile auquel appartient un individu est bas, plus cet individu reçoit – les déciles 9 et 10 sont des contributeurs nets, plutôt que des bénéficiaires. Cela implique que le système fiscal est progressif dans son ensemble, donc qu’il réduit le coefficient de Gini. Cela veut aussi dire que la politique budgétaire redistribue efficacement le revenu des deux déciles supérieurs (surtout du plus haut) vers les huit déciles inférieurs. Cependant, les bénéfices pour les 8 premiers déciles sont plus importants que les coûts pour les 9e et 10e déciles. C’est en partie parce que l’État mexicain tire également des revenus de la production de pétrole. Ces revenus sont distribués, mais ne sont pas redistribués – ils correspondent au revenu que reçoit l’État sans imposer les ménages et les entreprises.

La Figure 19.29b montre clairement que les dépenses sont plus progressives que les impôts : tandis que les ménages plus riches tendent à payer en impôts un pourcentage de leur revenu légèrement supérieur au pourcentage que payent les ménages plus pauvres, les dépenses publiques correspondent à une fraction du revenu beaucoup plus importante pour les ménages plus pauvres que pour les ménages plus riches.
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Figure 19.29b 
Distribution des impôts et des dépenses publiques en pourcentage du revenu marchand. Déciles de ménages ordonnés par revenu marchand net par personne, Mexico 2014.






Calculs effectués par John Scott en utilisant l’enquête des ménages, Mexico.







  Exercice 19.10 Taxes régressives et progressives

  
    	Une capitation correspond à un impôt pour lequel tout le monde paye exactement la même somme à l’État en valeur absolue. Est-ce une politique progressive, régressive ou neutre en termes de répartition ?

    	Un revenu de base correspond à une prestation où tout le monde reçoit exactement la même somme de l’État en valeur absolue. Est-ce une politique progressive, régressive ou neutre en termes de répartition ?

    	Supposons que vous appreniez que les 10 % les plus riches payent 30 % d’impôts sur le revenu. Est-ce que cela signifie que le système d’imposition est progressif ?

    	Certains gouvernements de pays en développement donnent des bourses à leurs meilleurs étudiants pour effectuer leurs études supérieures à l’étranger. S’il n’y a pas de conditions d’éligibilité, cette politique est-elle plus susceptible d’être progressive ou régressive ? Qu’est-ce qui pourrait justifier une telle poltiique ?

  



19.11 Égalité et performances économiques

Le succès de l’opération Barga pour augmenter la productivité des agriculteurs (Unité 5), d’Oportunidades au Mexique et des retraites en Afrique du Sud pour augmenter la réussite scolaire et la santé des enfants, pourraient contribuer à expliquer pourquoi des pays plus égalitaires réussissent aussi bien, voire mieux, que des pays inégalitaires en matière de performances économiques.

Nous avons vu dans la Figure 17.15 que les faibles niveaux d’inégalités, le pouvoir renforcé des syndicats et la croissance d’impôts en faveur des pauvres et de politiques de transferts durant l’Âge d’or du capitalisme ont été associés à la croissance du revenu par habitant la plus rapide de l’histoire moderne. L’investissement, lui aussi, a atteint des niveaux jamais observés auparavant, augmentant le stock de capital par un taux de croissance sans précédent.

Avec la Figure 19.3, nous avons montré la forme en U, s’étendant sur plusieurs siècles, des plus hauts revenus dans de nombreux pays, parmi lesquels les États-Unis et la Grande-Bretagne. Suivant cet indicateur, les inégalités à la fin du 20e siècle ont atteint des niveaux que l’on n’avait plus connus depuis la Grande Dépression. Cependant, cette courbe en U est loin d’être universelle, comme l’a montré la Figure 19.4.

La plupart des pays de la Figure 19.4 – où la courbe en U vers plus d’inégalités n’a pas eu lieu ou était moins prononcée – sont très performants. Ces pays ont réussi à combiner une croissance rapide du revenu par habitant et des niveaux modestes d’inégalités en matière de revenu disponible, comme vous pouvez l’observer dans la Figure 19.30a. Nous mesurons ici les inégalités de revenu après impôts et transferts (revenu disponible), car il s’agit de la meilleure mesure disponible des inégalités pour les pays. La conclusion de la Figure 19.30a est que les pays diffèrent beaucoup en termes d’inégalités de niveau de vie et qu’il n’y a pas de relation apparente entre la croissance de la productivité (PIB par personne) et le niveau d’égalité.
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Figure 19.30a 
Le coût des inégalités : inégalités et croissance du niveau de vie dans les pays riches.
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Chen Wang et Koen Caminada. 2011. ‘Leiden Budget Incidence Fiscal Redistribution Dataset.’ Version 1. Leiden Department of Economics Research.






Il y a également des pays réalisant de bonnes performances et d’autres, de mauvaises performances, parmi ceux en phase de rattrapage. La Figure 19.30b montre que la Corée du Sud et Taïwan ont pu atteindre un taux de croissance élevé avec des inégalités relativement faibles au cours des 30 dernières années, tandis que les performances des économies d’Amérique latine étaient généralement nettement moins bonnes.
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Figure 19.30b 
Le coût des inégalités : inégalités et croissance du niveau de vie dans les pays en rattrapage.
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Les Figures 19.30a et 19.30b sont à première vue surprenantes, car les économistes ont souvent affirmé que des impôts et transferts élevés diminuent les incitations pour les personnes à travailler dur et à prendre les risques nécessaires pour favoriser l’innovation. Parmi les explications de la réussite économique de pays égalitaires comme le Japon, la Corée du Sud et Taïwan en Asie, les pays nordiques et d’autres pays du nord de l’Europe, on peut citer :


  	Des niveaux élevés de coopération et de confiance : une économie fondée sur des services comme la production de connaissances et les activités de service à la personne ne peut pas fonctionner correctement si les gens ne sont motivés que par des intérêts privés. La coopération et la confiance sont essentielles à l’économie moderne, mais sont difficiles à maintenir entre des personnes gagnant des revenus extrêmement différents. Les sociétés qui sont plus égalitaires créent un climat de confiance parmi les citoyens, ce qui améliore les performances économiques.

  	Des politiques qui améliorent les dotations des pauvres : des services de santé et d’éducation de grande qualité contribuent à un usage plus productif des ressources dans une économie. C’est aussi vrai pour les politiques qui augmentent la valeur des dotations des pauvres, comme l’illustre la réforme agraire (opération Barga) dans le Bengale occidental.

  	Moindre recours aux services de protection : la construction de quartiers sécurisés pour les riches, notamment les résidences protégées, et les autres activités de surveillance qui protègent les actifs des riches et leur offrent des services de protection, capturent des ressources qui pourraient être allouées à des investissements productifs.13 14



La Figure 19.30c illustre ce dernier point : les États-Unis, l’Italie et la Grande-Bretagne sont des pays caractérisés par de fortes inégalités en matière de revenu disponible, qui emploient trois fois plus d’agents de sécurité (personnels de services publics et privés, à l’exclusion de l’armée) que ne le font les pays plus égalitaires que sont la Finlande, le Danemark et la Suède. Une société inégalitaire finit par dépenser beaucoup pour protéger les droits de propriété et faire respecter l’État de droit.
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Figure 19.30c 
Le coût des inégalités : disparité économique et part des travailleurs employés comme agents de sûreté.





        
                    
                        
                                Voir ces données sur OWiD
                        
                    

        


Arjun Jayadev et Samuel Bowles. 2006. ‘Guard Labor’. Journal of Development Economics 79 (2) : 328–48.







  Exercice 19.11 Les pays de la courbe en U

  Observez à nouveau la différence entre les pays de la courbe en U dans la Figure 19.3, qui montrait une tendance vers une plus grande égalité durant les trois premiers quarts du 20e siècle, suivie par une augmentation des inégalités depuis les années 1980, et les pays de la Figure 19.4, pour lesquels les inégalités n’ont pas augmenté significativement, voire pas du tout.

  Faites une liste des raisons possibles pour lesquelles les pays de ces deux groupes ont suivi des trajectoires si différentes depuis 1980, en vous assurant (vous pouvez utiliser Internet ou d’autres sources) que les changements technologiques et institutionnels auxquels vous vous référez sont chronologiquement possibles.




  Exercice 19.12 Bonnes et mauvaises performances
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Figure 19.30d 
Inégalités et performances économiques : bonnes et mauvaises performances dans les pays.






  Ci-dessus, nous avons tracé arbitrairement une ligne sur la Figure 19.30a pour distinguer les pays affichant de bonnes performances de ceux réalisant de mauvaises performances. Mais ce que vous comptez comme « bonne » performance dépend de vos préférences.

  
    	Dessinez vos courbes d’indifférence dans la Figure 19.30a, selon vos préférences en termes d’inégalités et de croissance. (Indice : la pente de la courbe d’indifférence est-elle positive ou négative ?)

    	Utilisez vos courbes d’indifférence pour ordonner les pays de la Figure 19.30a, du plus au moins préférable.

  




  Question 19.10 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Laquelle de ces affirmations est correcte s’agissant des politiques de lutte contre les inégalités ?

  
    	Le Japon a une société plus égale que les États-Unis grâce à l’effet égalisateur important des impôts et transferts.

    	Offrir une éducation de grande qualité à ses citoyens constitue une façon d’augmenter les dotations des individus les plus pauvres.

    	Une augmentation du salaire minimum augmente le niveau du chômage, ce qui augmente les inégalités sans équivoque.

    	Les « clauses de non-concurrence » impliquent que les travailleurs peuvent demander un salaire plus élevé, et réduisent donc les inégalités.

  

  
    	Le Japon est une société plus égalitaire que les États-Unis en termes de richesse ou de revenus, même avant les impôts et transferts.

    	Donner à tous l’accès à l’éducation, indépendamment de leur richesse, est une manière d’égaliser un peu plus la dotation en capital humain des riches et des pauvres.

    	Les données suggèrent le contraire. Le bénéfice d’une augmentation du salaire minimum dépasse largement le coût d’une possible diminution (s’il y en a une) de l’emploi (voir la vidéo « Économiste en action » d’Arin Dube).

    	Les « clauses de non-concurrence » interdisent aux travailleurs de quitter leur entreprise pour rejoindre une entreprise concurrente. Cela réduit leur pouvoir de négociation, réduisant leurs salaires.

  



19.12 Conclusion

Comme vous l’avez vu dans cette unité, les inégalités de revenu entre les ménages dans le monde sont en train de décliner rapidement, principalement à cause de la hausse rapide du revenu moyen dans deux grands pays, autrefois pauvres : la Chine et l’Inde.

Le coefficient de Gini mondial pour les revenus des ménages a pour valeur la plus récente 0,62. À quel niveau d’inégalités est-ce que cela correspond réellement ? Nous savons par exemple que le revenu moyen du centile supérieur dans le monde correspond à 27 fois le revenu de la moitié la plus pauvre de la population mondiale.

Une autre manière d’appréhender ces différences représentées par un coefficient de Gini de 0,62 consiste à imaginer la chose suivante. Si vous deviez choisir au hasard des paires de ménages dans le monde et comparer leur revenu - vous pourriez avoir une famille indonésienne, une norvégienne, une brésilienne, une indienne et deux chinoises (ce résultat ne serait pas surprenant et très probable même en tirant au sort parmi l’ensemble des familles dans le monde) - vous trouveriez que la plus riche des deux familles gagne en moyenne 4,2 fois le revenu de la plus pauvre.

Mais sommes-nous réellement si différents ? Pensez-vous que celui (ou ceux) qui apporte(nt) le revenu dans la plus riche famille de la paire soit (sont) en moyenne 4,2 fois plus fort(s), plus intelligent(s), plus travailleur(s) ou plus créatif(s) ? Cela nous montre que l’économie produit des inégalités, même entre des personnes qui ne sont pas très différentes. Elle récompense certains avec des revenus considérables et donne à d’autres à peine assez pour survivre.

De nombreuses différences de revenu – vues comme des récompenses pour avoir travaillé dur, pris des risques ou été créatif, par exemple – sont considérées comme justes pour la plupart des gens, ou tout au moins nécessaires pour donner les incitations dont a besoin une économie pour bien fonctionner. D’autres différences de revenu – les effets des discriminations, la force ou les hasards de la naissance, par exemple – sont considérées par beaucoup comme injustes.

L’économie peut aider à répondre au problème posé par les inégalités injustes en clarifiant les causes des inégalités économiques et en concevant des politiques publiques garantissant des résultats plus justes, comme cela a été fait dans de nombreux pays.


  Concepts introduits dans l’Unité 19

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Coefficient de Gini

    	Revenu marchand, revenu disponible, revenu final

    	Courbe de Lorenz

    	Dotation

    	Technologie

    	Institution

    	Segmentation du marché du travail

    	Politiques de pré-distribution et de redistribution

    	Mesures progressives et régressives

    	Inégalité catégorielle

    	Élasticité intergénérationnelle

    	Aversion aux inégalités

    	Salaire minimum
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Leibniz 2.2.1 Introduction aux suppléments Leibniz

Les suppléments Leibniz vous montreront comment des mathématiques plus sophistiquées, en particulier le calcul infinitésimal, peuvent être utilisées dans les modèles économiques. Vous n’en avez pas besoin pour comprendre nos modèles, mais les suppléments peuvent vous aider si vous prenez des cours d’économie plus avancés ou des cours de mathématiques. Dans ce premier supplément Leibniz, nous expliquons d’où vient le nom et nous introduisons quelques notations de base.

Qui a inventé le calcul infinitésimal ?

La controverse scientifique la plus célèbre de tous les temps fut sans toute celle entre Sir Isaac Newton et Gottfried Leibniz à propos de l’invention du calcul infinitésimal.
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Isaac Newton






Portrait par Sir Godfrey Kneller, Wikipedia/Wikimedia Commons






Sir Isaac Newton (1642–1726) était un mathématicien et physicien anglais, reconnu comme étant l’un des scientifiques les plus influents de tous les temps. En plus d’inventer le calcul infinitésimal, il a découvert la loi de la gravité, a posé les bases de la mécanique classique, a apporté des contributions significatives à la théorie de l’optique et a formulé une loi de refroidissement. En tant que Maître de la Monnaie Royale sous trois monarques, Newton fonda l’étalon-or, qui fut au cœur du système monétaire international pendant près de 200 ans.

Newton utilisa des méthodes de calcul infinitésimal pour la première fois dans un manuscrit publié en 1666. Ces méthodes étaient ensuite utilisées dans son livre Les principes mathématiques de la philosophie naturelle, publié en 1687. Il termina la rédaction d’un livre sur le calcul infinitésimal intitulé Methods of Fluxions en 1671, mais ne le publia qu’en 1736.
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Gottfried Wilhelm von Leibniz
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Gottfried Wilhelm von Leibniz (1646–1716) était un mathématicien et physicien allemand. En 1675, il utilisa le calcul intégral pour déterminer l’aire sous une courbe et il introduisit le S étiré, 
, que nous utilisons pour représenter une intégrale, et 
, pour une différentielle. Son travail en philosophie se concentra sur le principe d’optimisme, selon lequel Dieu aurait créé le meilleur de tous les mondes possibles. Son traité sur le sujet, Theodicee, fut toutefois raillé par Voltaire dans le roman Candide.

Les partisans de Newton accusèrent Leibniz de plagiat dans son travail sur le calcul infinitésimal. À l’approche de sa mort, sa réputation s’était étiolée et il mourut pauvre. Son image fut ensuite réparée à la fois par des mathématiciens et des philosophes.

Les historiens modernes acceptent le fait que Newton et Leibniz aient inventé le calcul infinitésimal indépendamment l’un de l’autre, environ au même moment. Ainsi, au moment de décider quel nom porteraient nos suppléments de calcul infinitésimal, nous avons joué à pile ou face. C’est Leibniz qui est sorti vainqueur.

Notations et conventions

De nombreux suppléments Leibniz contiennent des recommandations de lectures additionnelles, qui, dans la plupart des cas, se réfèrent à des extraits tirés de : Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

Fonctions à une variable


  
    
      	

      	fonction à une variable, où 
 est l’argument et 
 le résultat
    

    
      	

      	dérivée de premier ordre de 

    

    
      	

      	notation alternative pour la dérivée de 

    

    
      	

      	dérivée seconde de 

    

    
      	

      	notation alternative pour la dérivée seconde de 

    

  


Intégration


  
    
      	

      	fonction à une variable, où 
 est l’argument et 
 le résultat (la production)
    

    
      	

      	intégrale indéfinie de 

    

    
      	

      	intégrale définie de 
, allant de 
 à 

    

  


Fonctions à deux variables


  
    
      	

      	fonction à deux variables, où 
 et 
 sont les arguments et 
 est le résultat
    

    
      	

      	dérivée partielle de 
 par rapport à 
 ; 
 est considéré comme une constante
    

    
      	

      	dérivée partielle de 
 par rapport à 
 ; 
 est considéré comme une constante
    

    
      	

      	dérivée de second ordre de 
 par rapport à 
 ; 
 est considéré comme une constante
    

    
      	

      	dérivée de second ordre de 
 par rapport à 
 ; 
 est considéré comme une constante
    

    
      	

      	dérivée partielle mixte ; dérivée de premier ordre de 
 par rapport à 

    

    
      	

      	dérivée partielle mixte ; dérivée de premier ordre de 
 par rapport à 

    

    
      	

      	dérivée partielle mixte quand 
 et 
 sont égales
    

  


		

	

    




        
        

	
Leibniz 3.1.1 Productivité moyenne et productivité marginale

La fonction de production d’Alexei, représentée graphiquement dans la Figure 1, décrit la manière dont le nombre d’heures passées à étudier quotidiennement contribue à sa note finale. Nous avons vu que sa productivité marginale en chaque point correspond à la pente de la fonction, et que sa productivité moyenne est la pente de la droite qui relie ce point à l’origine. Nous allons maintenant décrire mathématiquement les productivités marginale et moyenne.
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Figure 1 
Comment le temps passé à étudier affecte-t-il la note d’Alexei ?






Une représentation mathématique générale de cette relation est :



où 
 est la note finale (sa production) et 
 le nombre d’heures passées à étudier chaque jour (le facteur de production). 
 est la fonction de production.


	productivité moyenne
	Quantité totale produite divisée par un facteur de production particulier, par exemple par travailleur (divisée par le nombre de travailleurs) ou par travailleur et par heure (production totale divisée par le nombre total d’heures de travail).



Quand Alexei étudie pendant 
 heures par jour, sa productivité moyenne du travail (PMT) est calculée en divisant la note finale par le nombre d’heures passées à étudier :



Cela correspond au nombre moyen de points par heure passée à étudier quotidiennement. Dans le diagramme, c’est la pente du segment passant par l’origine.


	productivité marginale
	La quantité additionnelle produite en utilisant une unité additionnelle d’un facteur en particulier, en gardant les autres facteurs constants.



Nous avons défini la productivité marginale du travail (PmT) d’Alexei comme la hausse de sa note lorsqu’il augmente son temps passé à étudier d’une heure. Plus précisément, c’est le taux auquel sa note augmente quand le temps d’étude augmente, ce qui correspond à la pente de la fonction de production.

Pour voir cela, supposez qu’il étudie pendant 
 heures chaque jour. Pour trouver sa productivité marginale, nous considérons la variation de sa note s’il augmente son temps d’étude de 
 heures. Si la note augmente de 
 points, alors la variation de la note par variation unitaire du temps d’étude est :



Quand 
 tend vers zéro, cette fraction tend vers la dérivée de la fonction. Nous écrivons :



ce qui correspond à la pente de la fonction de production. En d’autres mots, la productivité marginale d’Alexei quand il étudie pendant 
 heures est donnée par la dérivée de la fonction de production :



C’est la définition mathématique d’une productivité marginale. Nous utiliserons des définitions mathématiques de quantités marginales dans de prochains suppléments Leibniz. Dans le texte nous avons calculé la productivité marginale en trouvant la hausse de production quand la quantité de facteur de production augmente d’une unité. Cela nous donne une bonne approximation de la productivité marginale définie mathématiquement si les unités individuelles sont de petites quantités. Par exemple, dans la Figure 1, les unités sont des heures, et il y a 24 heures sur l’axe des abscisses. La hausse de la production quand le facteur de production augmente d’une heure est une approximation grossière de la pente. Cependant, si l’axe des abscisses était mesuré en minutes à la place, et que nous calculions la hausse de la production lorsque le facteur de production augmente d’une minute, nous obtiendrions une approximation très précise de la pente de cette fonction.

Un exemple

Une fonction de production avec des propriétés similaires à celle de la Figure 1 est :



où 
 et 
 sont des constantes telles que 
 et 
. Elles déterminent l’emplacement précis et la courbure de la fonction de production. Nous expliquerons ci-dessous pourquoi 
 doit prendre une valeur entre 0 et 1. Remarquez que cette fonction exhibe les propriétés classiques d’une fonction de production : 
 quand 
 et quand 
 est positif, la production 
 est positive aussi.

La restriction 
 garantit que la fonction de production soit croissante pour tout 
 (c’est peut-être évident pour vous grâce à vos connaissances sur les exposants (puissances), mais nous le vérifierons ci-dessous en montrant que la productivité marginale est positive). Cela signifie que la fonction n’est pas une représentation exacte de celle représentée dans la Figure 1, qui est constante (plate) pour 
.

Le productivité moyenne du travail est alors :



La productivité marginale du travail est la dérivée de la fonction de production :



Remarquez que nous pouvons réécrire la PmT comme suit :



Nous savons que lorsque 
 est positif, 
 est positif aussi. De cette équation nous pouvons donc facilement déduire que 
 implique que la productivité marginale du travail est positive. En d’autres mots, la note d’Alexei augmente avec le nombre d’heures passées à étudier.

Qu’en est-il de la restriction 
 ? Puisque la productivité moyenne du travail est 
 et la productivité marginale du travail est 
, 
 est le ratio productivité marginale sur productivité moyenne. Notre hypothèse que 
 signifie donc que la productivité marginale du travail est inférieure à la productivité moyenne du travail. Vous pouvez observer cela dans la Figure 1 si vous comparez la PmT (la pente de la courbe) et la PMT (la pente du segment passant par l’origine) au point auquel 
.

Cette propriété de la fonction de production implique que peu importe le nombre d’heures qu’Alexei choisit d’étudier, le nombre de points supplémentaires qu’il peut obtenir en étudiant une heure additionnelle sera inférieur au nombre moyen de points par heure qu’il a obtenus jusqu’à présent.

Pour en savoir plus : Sections 6.1 et 6.4 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.
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Unité 2 Technologie, démographie et croissance

Thèmes et unités thématiques
	                        17: Histoire, instabilité et croissance            
	                        18: Économie mondiale            
	                        19: Inégalités            
	                        21: Innovation            
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Comment naît le progrès technologique et comment il améliore de manière durable les conditions de vie.


  	Les modèles économiques permettent d’expliquer la Révolution industrielle et les raisons de son apparition d’abord en Grande-Bretagne.

  	Les salaires, le coût des machines et les autres prix ont tous un impact sur les décisions économiques des acteurs.

  	Dans une économie capitaliste, l’innovation récompense temporairement les innovateurs, ce qui incite à développer des technologies réduisant les coûts.

  	Ces récompenses sont ensuite détruites par la concurrence, à mesure que l’innovation se diffuse au sein de l’économie.

  	La population, la productivité du travail et les niveaux de vie peuvent interagir et générer ainsi un cercle vicieux de stagnation économique.

  	La révolution technologique permanente propre au capitalisme a permis à certains pays de réussir une transition vers une amélioration durable des conditions de vie.



En 1845, une maladie nouvelle et mystérieuse apparut en Irlande. Elle faisait pourrir les pieds de pomme de terre. Une fois l’infection visible, il était déjà trop tard. Ce qu’on appellera plus tard le « mildiou » de la pomme de terre dévasta toutes les réserves agricoles irlandaises jusqu’à la fin de la décennie. La famine gagna le pays. Au total, la famine irlandaise tua environ un million d’Irlandais, sur une population initiale de 8,5 millions d’habitants – un taux de mortalité équivalent à celui que connut l’Allemagne lors de la Seconde Guerre mondiale.

La famine irlandaise déclencha une campagne internationale d’aide humanitaire. Les anciens esclaves des Caraïbes, les détenus de la prison de Sing Sing à New York, en passant par les Bengalis, riches comme pauvres, et la tribu amérindienne des Chactas, tous participèrent aux dons, ainsi que des personnes de renom telles que le sultan ottoman Abdülmecid et le pape Pie IX. À l’époque, tout comme aujourd’hui, les gens ordinaires compatirent avec ceux qui souffraient et agirent en conséquence.

Cependant, de nombreux économistes montrèrent bien moins d’empathie. L’un des plus connus, Nassau Senior, s’opposa sans relâche à ce que le gouvernement britannique fournisse de l’aide alimentaire. Un collègue horrifié de l’université d’Oxford rapporta qu’il déclarait « craindre que la famine de 1848 en Irlande ne tue qu’un million de personnes tout au plus, ce qui serait à peine suffisant pour améliorer la situation ».

Les idées de Senior étaient moralement repoussantes, mais elles ne reflétaient pas une volonté génocidaire de voir des hommes et des femmes irlandais mourir. Elles s’inscrivaient plutôt dans la lignée de la doctrine économique la plus influente au début du 19e siècle, le malthusianisme. Cette théorie fut développée par un pasteur anglais, Thomas Robert Malthus, dans le livre Essai sur le principe de population, publié pour la première fois en 1798.1

Selon Malthus, une augmentation durable du revenu par tête était impossible.

En effet, même si la technologie s’améliorait et accroissait la productivité du travail, à la moindre hausse de leurs revenus, les individus auraient plus d’enfants. Dès lors, la croissance de la population continuerait, jusqu’à ce que les conditions de vie se dégradent pour atteindre le niveau de subsistance, stoppant ainsi la croissance démographique. À l’époque, la théorie de Malthus d’un cercle vicieux de la pauvreté était largement perçue comme inévitable.

Des indices suggèrent que les administrateurs coloniaux de l’époque victorienne considéraient la famine comme une réponse de la nature à la croissance démographie trop forte. Mike Davis soutient que leurs attitudes furent à l’origine d’une extinction massive, jamais vue et évitable, qu’il a qualifiée de « génocide culturel ».2

La théorie malthusienne fournit une explication du monde dans lequel Malthus vivait, où les revenus pouvaient fluctuer d’année en année, voire de siècle en siècle, mais ne suivaient pas une tendance à la hausse. Cela fut le cas dans de nombreux pays pendant près de sept cents ans avant la publication de l’essai de Malthus, comme nous l’avons vu dans la Figure 1.1a.


	Révolution industrielle
	Une vague d’avancées technologiques et de changements organisationnels qui a commencé en Grande-Bretagne au 18e siècle, et qui a transformé une économie basée sur l’agriculture et l’artisanat en une économie du commerce et de l’industrie.



Contrairement à Adam Smith, dont l’ouvrage La Richesse des Nations fut publié seulement vingt-deux ans plus tôt, Malthus ne proposait pas une vision optimiste du progrès économique – du moins en ce qui concernait les agriculteurs ou les travailleurs ordinaires. Même si les individus parvenaient à améliorer la technologie, à long terme, la grande majorité d’entre eux était condamnée à tout juste survivre de leurs emplois ou de leurs fermes.

Mais au cours de la vie de Malthus, un changement considérable était en train de se produire, et qui permit bientôt à la Grande-Bretagne de sortir du cercle vicieux de croissance démographique et de stagnation des revenus qu’il avait décrit. Ce changement qui permit à la Grande-Bretagne de sortir de la trappe malthusienne, et à de nombreux autres pays au cours du siècle suivant, est connu comme la Révolution industrielle — une exceptionnelle succession d’inventions radicales qui permirent de produire autant de biens avec moins de main-d’œuvre.

Dans le textile, les inventions les plus célèbres concernèrent la filature (activité traditionnellement effectuée par les femmes) et le tissage (traditionnellement effectué par les hommes). En 1733, John Kay inventa la navette volante (« flying shuttle »), qui augmenta considérablement la quantité qu’un tisserand pouvait produire en une heure. Cela provoqua une augmen­tation de la demande en fil utilisé pour le tissage, à tel point qu’il devint difficile pour les fileuses d’en produire des quantités suffisantes avec la technologie de l’époque, le rouet. La machine à filer (« spinning jenny ») de James Hargreaves, développée en 1764, apporta une réponse à ce problème.


	innovation
	Le processus d’invention et de diffusion dans son ensemble.
	technologies à usage général
	Avancées technologiques ayant des applications à de nombreux secteurs, qui peuvent rapidement être améliorées et engendrent d’autres innovations. Les technologies de l’information et de la communication (TIC) et l’électricité sont deux exemples classiques.



Les progrès technologiques furent également notables dans d’autres domaines. La machine à vapeur de James Watt, développée alors qu’Adam Smith publiait La Richesse des Nations, est un exemple typique. Ces machines furent progressivement améliorées sur une longue période et finirent par se généraliser dans toute l’industrie : non seulement dans le secteur minier où la première machine à vapeur actionnait des pompes à eau, mais aussi dans le textile et dans d’autres secteurs manufacturiers, ainsi que dans les transports ferroviaire et maritime. Elles constituent des exemples de ce qu’on appelle une innovation ou une technologie d’usage général, comme l’ordinateur l’a été au cours des dernières décennies.

Le charbon joua un rôle central dans la Révolution industrielle. La Grande-Bretagne en avait en abondance. Avant la Révolution industrielle, une grande partie de l’énergie utilisée dans l’économie était en fait produite par les plantes comestibles, qui transformaient la lumière du soleil en nourriture pour les animaux et les hommes, ou par les arbres dont le bois pouvait être brûlé ou transformé en charbon de bois. En optant pour le charbon, les hommes purent exploiter de vastes réserves de ce qui sont, essentiellement, des stocks d’énergie solaire. Le coût est l’impact environnemental associé à la combustion d’énergies fossiles, comme nous l’avons vu dans l’Unité 1 et le verrons à nouveau dans l’Unité 20.

Ces inventions, comme les autres innovations de la Révolution industrielle, ont brisé le cercle vicieux de Malthus. Les avancées techno­logiques et l’utilisation croissante de ressources non renouvelables augmentèrent la quantité qu’une personne pouvait produire au cours d’une période de temps donnée (productivité), permettant aux revenus d’augmenter même lorsque la population s’accroissait. Aussi longtemps que la technologie continua à s’améliorer à un rythme suffisant, elle permit de dépasser la croissance démographique causée par la hausse des revenus. Le niveau de vie pouvait alors croître. Bien plus tard, les individus ont opté pour des familles plus petites, même lorsque leurs revenus leur permettaient de subvenir aux besoins de nombreux enfants. C’est ce qui eut lieu en Grande-Bretagne, et, plus tard, dans de nombreux endroits dans le monde.
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Figure 2.1 
Salaires réels au cours de sept siècles : salaires des artisans (travailleurs qualifiés) à Londres (1264–2001) et population britannique.
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La Figure 2.1 montre un indice du salaire réel moyen (le salaire monétaire chaque année, après ajustement pour tenir compte des changements de prix) des artisans qualifiés londoniens entre 1264 et 2001. Elle représente également graphiquement la population britannique sur la même période. On y remarque une longue période au cours de laquelle les conditions de vie furent piégées selon la logique malthusienne, avant de connaître une amélioration considérable après 1830. Vous pouvez voir qu’au moment où Malthus écrivait, les salaires réels et la population ont commencé à augmenter simultanément.


  Indice des salaires réels

  Le terme « indice » indique la valeur d’un montant par rapport à sa valeur à un autre moment (la période de référence) qui est en général normalisée à 100.

  Le terme « réel » indique que le salaire monétaire (disons, 6 shillings par heure à l’époque) de chaque année a été ajusté pour tenir compte des changements de prix au cours du temps. Le résultat représente le pouvoir d’achat réel de l’argent gagné par les travailleurs.

  Dans notre cas, l’année de référence est 1850, mais la courbe aurait eu la même forme si une autre année avait été sélectionnée. La courbe serait simplement positionnée plus en haut ou plus en bas dans le plan, mais elle garderait la même forme : celle de la crosse de hockey.




  Question 2.1 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 2.1 montre un indice des salaires réels moyens des travailleurs qualifiés londoniens entre 1264 et 2001. Que pouvons-nous dire selon ce graphique ?

  
    	Les travailleurs qualifiés étaient payés environ 100 £ en 1408.

    	Le salaire moyen en 1850 était à peu près le même que celui de 1408, en termes nominaux (livres).

    	Le salaire réel moyen était plus ou moins constant entre 1264 et 1850.

    	Le salaire réel moyen a augmenté d’environ 600 % entre 1850 et 2001.

  

  
    	Il s’agit d’un graphique d’un indice des salaires réels. L’indice est d’environ 100 en 1408, mais cela ne nous indique pas la valeur monétaire du salaire.

    	Les salaires représentés sont des salaires réels, ils sont donc ajustés pour tenir compte des changements de prix.

    	Bien que la courbe semble plutôt constante entre 1264 et 1850 par rapport à son augmentation rapide à partir de 1850, le salaire réel moyen a en fait presque doublé puis a de nouveau diminué de moitié entre 1264 et 1600 (regardez l’échelle de l’axe des ordonnées).

    	En 1850, l’indice du salaire réel était d’environ 100. En 2001, l’indice avait augmenté d’environ 6 fois cette valeur et valait un peu plus de 700.

  



Pourquoi la machine à filer, la machine à vapeur et tout un ensemble d’autres inventions ont-elles émergé et se sont-elles propagées dans l’économie britannique à cette époque ? Il s’agit d’une des questions les plus importantes de l’histoire économique. Les historiens continuent d’ailleurs d’en débattre.

Dans cette unité, nous examinons une explication des raisons de ce progrès technologique et pourquoi il prit place en Grande-Bretagne au 18e siècle, et pourquoi pas ailleurs et plus tôt. Nous nous intéresserons également aux raisons pour lesquelles il était si difficile de s’échapper de la longue partie plate de la courbe en forme de crosse de hockey, pas seulement en Grande-Bretagne, mais aussi dans le monde entier au cours des deux siècles qui suivirent. Pour cela, nous construirons des modèles, c’est-à-dire des représentations simplifiées qui nous aident à comprendre ce qui se passe en se concentrant sur ce qui est important. Les modèles nous aideront à comprendre à la fois l’accélération sur la courbe en forme de crosse de hockey et le « manche », la longue partie plate qui l’a précédée.
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2.1 Les économistes, les historiens et la Révolution industrielle

Pourquoi la Révolution industrielle s’est-elle produite pour la première fois au 18e siècle, sur une île au large des côtes européennes ?

Les sections suivantes de cette unité présentent un modèle pour l’augmentation soudaine et spectaculaire des niveaux de vie qui commença au 18e siècle en Grande-Bretagne. Fondé sur les arguments de Robert Allen, un historien de l’économie, ce modèle donne un rôle central à deux caractéristiques de l’économie britannique à l’époque. Selon lui, le coût relativement élevé du travail combiné avec le faible coût des sources d’énergie locales sont à l’origine des changements structuraux de la Révolution industrielle.3

Ce que nous appelons la Révolution industrielle était plus que la simple rupture du cycle malthusien : cela correspondait à une combinaison complexe de changements interdépendants de nature intellectuelle, technologique, sociale, économique et morale. Les historiens et les économistes sont en désaccord sur l’importance relative de chacun de ces éléments. L’enjeu des débats porte sur l’explication de la suprématie de la Grande-Bretagne, et de l’Europe plus généralement, depuis le commencement de leur révolution respective. L’explication avancée par Allen est loin d’être la seule.


  	Joel Mokyr, qui a beaucoup étudié l’histoire de la technologie, affirme que les vraies sources du changement technologique sont à chercher dans la révolution scientifique européenne et les Lumières du siècle précédent. Selon Mokyr, cette période amena le développement de nouvelles manières de transférer et de transformer les connaissances scientifiques des élites en des conseils et des outils pratiques à l’intention des ingénieurs et des artisans qualifiés, qui les utilisaient pour construire les machines de l’époque. Il prétend que, si les salaires et les prix de l’énergie peuvent orienter la direction d’une invention dans un sens ou dans l’autre, ils s’apparentent plus à un volant qu’au moteur du progrès technologique.4

  	David Landes, un historien, met l’accent sur les caractéristiques politiques et culturelles des pays dans leur ensemble (Mokyr, au contraire, se focalise sur les artisans et les entrepreneurs). Il suggère que les pays européens ont pris le dessus sur la Chine parce que l’État chinois était trop puissant et réprimait l’innovation, et parce que la culture chinoise à l’époque encourageait plutôt la stabilité que le changement.5

  	Gregory Clark, un historien de l’économie, attribue également le décollage de la Grande-Bretagne à la culture. Mais pour Clark, les clés du succès résidaient dans des caractéristiques culturelles, comme l’ardeur au travail et l’épargne, qui furent transmises aux générations futures. L’argument de Clark s’inscrit dans une longue tradition incluant le sociologue Max Weber, qui considérait que la Révolution industrielle avait débuté dans les pays protestants du nord de l’Europe, en insistant sur les vertus associées à l’« esprit du capitalisme » dans ces pays.6

  	Kenneth Pomeranz, un historien, affirme que la supériorité de la croissance européenne après 1800 était davantage imputable à l’abondance de charbon en Grande-Bretagne qu’à l’existence de différences culturelles ou institutionnelles avec les autres pays. Pomeranz soutient également que l’accès de la Grande-Bretagne à la production agricole de ses colonies du Nouveau Monde (particulièrement le sucre et ses produits dérivés) permit de nourrir la classe grandissante de travailleurs dans l’industrie, en les aidant ainsi à échapper à la trappe malthusienne.7



Les chercheurs ne seront probablement jamais complètement d’accord sur les causes de la Révolution industrielle. Un problème est que ce changement ne se produisit qu’une seule fois, ce qui le rend encore plus compliqué à expliquer pour les chercheurs en sciences sociales. De plus, le décollage européen résulta probablement d’une combinaison de facteurs scienti­fiques, démographiques, politiques, géographiques et militaires. Plusieurs chercheurs soutiennent également que cela était en partie dû aux interactions entre l’Europe et le reste du monde, et pas seulement à des changements en Europe.

Les historiens comme Pomeranz ont tendance à s’intéresser uniquement aux particularités spatiales et temporelles. Ils sont plus susceptibles de conclure que la Révolution industrielle se produisit grâce à une combinaison unique de circonstances favorables (ce qui par ailleurs, ne les empêche pas d’être en désaccord sur les circonstances en question).

Les économistes comme Allen sont plus susceptibles de rechercher des mécanismes généraux qui peuvent expliquer le succès ou l’échec à travers le temps et l’espace.

Les économistes ont beaucoup à apprendre des historiens, mais souvent l’argument d’un historien n’est pas assez précis pour être testé en utilisant un modèle (l’approche que nous allons adopter dans cette unité). D’autre part, les historiens peuvent considérer les modèles des économistes comme des représentations simplistes, ignorant des événements historiques importants. C’est cette tension créative qui rend l’histoire économique si fascinante.

Si vous voulez savoir ce que ces chercheurs pensent des travaux des uns et des autres, vous pouvez rechercher ‘Gregory Clark review Joel Mokyr’ ou ‘Robert Allen review Gregory Clark’.

Récemment, des historiens de l’économie ont fait des progrès dans la quantification de la croissance économique sur le très long terme. Leur travail a permis de clarifier ce qui s’est passé, et cela nous aide à en étudier les causes. Certains de leurs travaux ont porté sur la comparaison des salaires réels dans les pays sur le long terme. Cela a nécessité de collecter des données à la fois sur les salaires et les prix des biens que les travailleurs consommaient. Une série de projets encore plus ambitieux a calculé le PIB par tête depuis le Moyen Âge.

Nous nous concentrerons sur les conditions économiques qui ont contribué au décollage de la Grande-Bretagne, mais chaque économie qui s’échappa de la trappe malthusienne prit un chemin différent. Les trajectoires nationales des premiers pays « suiveurs » furent influencées en partie par le rôle dominant que la Grande-Bretagne avait été amenée à jousser dans l’économie mondiale. L’Allemagne, par exemple, ne pouvait pas concurrencer les textiles de la Grande-Bretagne, mais le gouvernement et les grandes banques ont joué un rôle majeur dans le développement des industries de l’acier et des autres industries lourdes. Le Japon dépassa même la Grande-Bretagne sur certains marchés textiles asiatiques, bénéficiant de l’isolement dont il jouissait grâce aux grandes distances séparant les pays européens de ces marchés (qui se comptaient alors en semaines de voyage).

Le Japon copia sélectivement à la fois la technologie et les institutions, adoptant le système économique capitaliste tout en conservant plusieurs institutions japonaises, y compris l’empire, qui subsista jusqu’à la défaite du Japon lors de la Seconde Guerre mondiale.

Les cas de l’Inde et la Chine fournissent de plus grands contrastes. La Chine expérimenta la révolution capitaliste quand le Parti communiste abandonna l’économie centralisée planifiée, l’antithèse du capitalisme que le parti lui-même avait mis en place. L’Inde, en revanche, est la première économie majeure de l’Histoire à avoir adopté la démocratie, y compris un droit de vote universel, avant sa révolution capitaliste.

Comme nous l’avons vu dans l’Unité 1, la Révolution industrielle n’a pas entraîné une croissance économique partout. Comme elle prit son origine en Grande-Bretagne, et se diffusa seulement lentement au reste du monde, elle impliqua également une très forte augmentation des inégalités de revenus entre les pays. Alors qu’il étudiait la croissance économique dans le monde aux 19e et 20e siècles, l’économiste américain David Landes s’est une fois posé la question suivante : « Pourquoi sommes-nous si riches et eux si pauvres ? »8

Par « nous », il désignait les sociétés riches de l’Europe et de l’Amérique du Nord. Par « eux », il désignait les sociétés plus pauvres en Afrique, en Asie et en Amérique latine. Landes suggérait, un peu avec malice, qu’il y avait essentiellement deux réponses à cette question :


  L’une dit que nous sommes si riches et eux si pauvres parce que nous sommes si bons et eux si mauvais, c’est-à-dire, nous sommes de grands travailleurs, instruits, éduqués, bien gouvernés, efficaces, et productifs, et ils sont le contraire. L’autre dit que nous sommes si riches et eux si pauvres parce que nous sommes si mauvais et eux si bons : nous sommes cupides, impitoyables, abusifs, agressifs, alors qu’ils sont faibles, innocents, vertueux, maltraités et vulnérables.



Si vous pensez que la Révolution industrielle s’est produite en Europe à cause de la Réforme protestante, ou la Renaissance, ou la Révolution scientifique, ou du développement de la primauté des droits de la propriété privée, ou de politiques publiques favorables, alors vous appartenez au premier camp. Si vous pensez qu’elle s’est produite à cause du colonialisme, ou de l’esclavage, ou des exigences de guerres persistantes, alors vous vous situez du côté du second.

Vous remarquerez qu’il s’agit de forces non économiques qui, selon certains chercheurs, ont eu d’importantes conséquences économiques. Vous pouvez probablement également voir que le choix de la réponse à la question de Landes peut devenir idéologiquement orientée. Néanmoins, comme Landes le note, « Il n’est pas évident […] qu’un argument écarte nécessairement l’autre ».

2.2 Modèles économiques : comment voir davantage en regardant moins de choses

Le fonctionnement de l’économie dépend des actions de millions d’individus, et des effets de leurs décisions sur le comportement des autres. Il serait impossible de comprendre l’économie en décrivant minutieusement chaque acte individuel et leurs interactions. Il nous faut prendre du recul et avoir une vue d’ensemble. Pour ce faire, nous utilisons des modèles.

Créer un modèle efficace nécessite de distinguer les caractéristiques essentielles de l’économie – qui sont pertinentes pour répondre à notre question et qui doivent être incorporées au modèle – et les détails sans importance qui peuvent être ignorés.
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Il existe de nombreuses formes de modèles – et vous avez déjà pu en voir trois dans les Figures 1.5, 1.8 et 1.12 de l’Unité 1.







	flux
	Une quantité mesurée par unité de temps, telle que le revenu annuel ou le salaire horaire.



Il existe de nombreuses formes de modèles – et vous avez déjà pu en voir trois dans les Figures 1.5, 1.8 et 1.12 de l’Unité 1. Par exemple, la Figure 1.12 montrait que les interactions économiques impliquent des flux de biens (par exemple, lorsque vous achetez une machine à laver), de services (l’achat de coupes de cheveux ou de tickets de bus), et aussi de personnes (lorsque vous passez une journée à travailler pour un employeur).

La Figure 1.12 était un modèle schématique illustrant les flux au sein de l’économie, et entre l’économie et la biosphère. Le modèle n’est pas « réaliste » – l’économie et la biosphère ne ressemblent en rien à cela –, mais il illustre néanmoins les relations qui existent entre elles. Le fait que le modèle omette de nombreux détails – le rendant, en ce sens, irréaliste – est une caractéristique du modèle, pas une anomalie.

L’explication donnée par Malthus des raisons pour lesquelles les améliorations technologiques ne pouvaient pas améliorer les conditions de vie reposait également sur un modèle : une simple description de la relation entre les revenus et la population.

Certains économistes ont utilisé des modèles physiques pour illustrer et explorer le fonctionnement de l’économie. Pour sa thèse de doctorat soutenue en 1891 à l’université de Yale, Irving Fisher a conçu un instrument hydraulique (Figure 2.2) pour représenter les flux dans l’économie. L’appareil était constitué de leviers interconnectés et de citernes d’eau flottantes, et montrait comment les prix des biens dépendent de la quantité produite de chaque bien, des revenus des consommateurs et de la valeur qu’ils accordent à chaque bien. L’ensemble du système cesse de bouger lorsque les niveaux d’eau de chaque citerne deviennent identiques au niveau d’eau du réservoir à proximité. Quand il s’immobilise, la position d’un indicateur dans chaque citerne correspond au prix de chaque bien. Au cours des vingt-cinq années qui suivirent, il utilisa cette machine pour enseigner à ses étudiants le fonctionnement des marchés.
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Figure 2.2 
Schéma du modèle hydraulique d’équilibre économique par Irving Fisher (1891).
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Comment les modèles sont utilisés en économie

L’étude de l’économie menée par Fisher illustre la façon dont tous les modèles sont utilisés.


  	Tout d’abord, il a construit un modèle pour capturer les éléments de l’économie qu’il pensait importants pour la détermination des prix.

  	Ensuite, il a utilisé le modèle pour montrer comment les interactions entre ces éléments pouvaient générer un ensemble de prix stables.

  	Finalement, il a réalisé des expériences avec le modèle, pour investiguer les effets d’un changement des conditions économiques : par exemple, si l’offre d’un des biens augmente, quel sera l’effet sur son prix ? Quel sera l’effet sur les prix de tous les autres biens ?



Ne pensez pas qu’Irving Fisher était une sorte d’excentrique simplement parce que sa thèse de doctorat représentait l’économie comme une grande cuve remplie d’eau. Au contraire, Paul Samuelson, lui-même l’un des plus grands économistes du 20e siècle, a décrit sa machine comme « la meilleure thèse de doctorat en économie jamais écrite ». Fisher est par la suite devenu l’un des économistes les plus réputés du 20e siècle, et ses travaux ont fondé les théories modernes de l’emprunt et du prêt que nous présenterons dans l’Unité 10.


	équilibre
	Un résultat d’un modèle qui est auto-entretenu. Dans ce cas, l’objet d’intérêt ne change pas à moins qu’une force extérieure ne soit introduite altérant ainsi la description de la situation donnée par le modèle.



La machine de Fisher illustre un concept important en économie. Un équilibre est une situation qui s’auto-alimente, c’est-à-dire que la variable d’intérêt n’évolue pas, à moins que ne soit introduite une force de changement extérieure qui modifie fondamentalement la description de la situation donnée par le modèle. L’appareil hydraulique de Fisher représentait l’équilibre dans son économie modélisée, via l’égalisation des niveaux d’eau qui représentaient des prix constants.


	niveau de subsistance
	Le niveau de vie (mesuré par la consommation ou le revenu) de sorte que la population est stable (ni augmentation, ni baisse).



Nous utiliserons le concept d’équilibre pour expliquer les prix dans les unités suivantes, mais nous allons également l’appliquer au modèle malthusien. Un revenu au niveau de subsistance est un équilibre car, tout comme les différences de niveaux d’eau dans les différentes citernes de la machine de Fisher, toutes les déviations du revenu de subsistance s’auto-corrigent : les revenus reviennent automatiquement au niveau de subsistance en cas de croissance démographique.

Remarquons qu’un équilibre signifie qu’un ou plusieurs éléments du modèle sont constants. Cela ne signifie pas que rien ne change. Par exemple, une situation d’équilibre pourrait exister en présence d’une augmentation du PIB ou des prix, mais à un taux constant.

Bien qu’il soit peu probable que vous construisiez un modèle hydraulique pour vous-même, vous aurez à travailler avec de nombreux modèles, sur feuille ou sur ordinateur, et parfois, à créer vos propres modèles de l’économie.

Le processus d’élaboration d’un modèle suit les étapes suivantes :


  	nous construisons une description simplifiée des conditions dans lesquelles les individus agissent ;

  	ensuite, nous décrivons avec des termes simples les déterminants de leurs actions ;

  	nous déterminons l’impact des différentes actions sur les autres individus ;

  	nous déterminons les résultats de ces actions. Il s’agit souvent d’un équilibre (quelque chose est constant) ;

  	enfin, nous essayons d’approfondir notre compréhension en étudiant les implications pour certaines variables quand les conditions changent.




  Modèle économique

  Un bon modèle a quatre qualités :

  
    	il est clair : il aide à mieux comprendre quelque chose d’important ;

    	il prédit correctement : ses prédictions sont cohérentes avec les preuves empiriques ;

    	il améliore la communication : il nous aide à comprendre les points d’accord (et de désaccord) ;

    	il est utile : nous pouvons l’utiliser pour trouver des manières d’améliorer le fonctionnement de l’économie.

  



Les modèles économiques font souvent appel à des équations mathématiques, des graphiques, des mots, ainsi que des images.

Les mathématiques font partie du langage de l’économie, et elles nous aident souvent à communiquer précisément aux autres nos messages sur les modèles. Cependant, la plupart des connaissances de l’économie ne peuvent pas être exprimées à l’aide des mathématiques seulement. Elles nécessitent des descriptions claires, utilisant les définitions usuelles des termes.

Nous utiliserons les mathématiques aussi bien que les mots pour décrire les modèles, souvent sous la forme de graphiques. Si vous le souhaitez, vous pourrez également avoir accès à certaines des équations derrière les graphiques. Pour ce faire, consultez les suppléments Leibniz référencés dans les marges.

Présentation des suppléments Leibniz

Un modèle commence avec quelques suppositions ou hypothèses relatives au comportement des individus. Il nous donne souvent des prédictions sur ce que nous observerons dans l’économie. Collecter des données sur l’économie et les comparer avec les prédictions d’un modèle nous aide à déterminer si les hypothèses que nous avons faites au moment de la construction du modèle – les éléments à inclure et à exclure – étaient justifiées.

Les gouvernements, les banques centrales, les entreprises, les syndicats, et toutes les personnes qui élaborent des politiques ou font des prévisions utilisent sous une forme ou une autre des modèles simplifiés.

Les mauvais modèles peuvent conduire à des politiques désastreuses, comme nous le verrons plus tard. Pour avoir confiance dans un modèle, nous avons besoin d’observer sa compatibilité avec les données.

Nous verrons que nos modèles économiques du cercle vicieux des conditions de vie de subsistance développé par Malthus et de la révolution technologique permanente passent ce test avec succès, bien qu’ils laissent de nombreuses questions sans réponse.


  Exercice 2.1 Concevoir un modèle

  Prenez la carte des voies ferrées ou du réseau de transport public d’un pays (ou d’une ville) de votre choix.

  Tout comme les modèles économiques, les cartes sont des représentations simplifiées de la réalité. Elles incluent les informations pertinentes, et occultent les détails sans importance.

  
    	Selon vous, comment celui qui a conçu le modèle a-t-il choisi les caractéristiques de la réalité à inclure dans la carte sélectionnée ?

    	Dans quelle mesure une carte se distingue d’un modèle économique ?
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2.3 Concepts essentiels : prix, coûts et rentes d’innovation


	ceteris paribus
	Les économistes simplifient souvent l’analyse en mettant de côté certains aspects considérés comme ayant moins d’importance par rapport à la question qui les intéresse. La signification littérale de l’expression est « toutes choses égales par ailleurs ». Dans un modèle économique, elle signifie que l’analyse « garde les autres facteurs inchangés ».




	incitation
	Récompense ou punition économique qui influence les bénéfices et les coûts des actions possibles.




	prix relatif
	Le prix d’un bien ou d’un service relatif à un autre (habituellement exprimé sous forme d’un ratio).




	rente économique
	Le surcroît de paiement ou d’un autre bénéfice reçu par l’individu par rapport à ce qu’il aurait reçu avec son alternative de second rang (ou option de réserve). Voir également : option de réserve.



Dans cette unité, nous allons maintenant construire un modèle économique qui aide à expliquer les circonstances dans lesquelles de nouvelles technologies sont choisies, à la fois dans les économies du passé et celles contemporaines. Nous utilisons quatre idées-clés de la modélisation économique :


  	ceteris paribus et d’autres simplifications nous permettent de nous concentrer sur les variables d’intérêt. Nous voyons davantage en regardant moins de choses ;

  	les incitations jouent un rôle, car elles affectent les avantages et les coûts associés à une action, plutôt qu’à une autre ;

  	les prix relatifs nous permettent de comparer des alternatives ;

  	la rente économique est au fondement de la prise de décision.



Une partie du processus d’apprentissage de l’économie consiste à apprendre une nouvelle langue. Les termes ci-dessous apparaîtront souvent dans les unités suivantes, et il est important d’apprendre à les utiliser avec précision et assurance.

Ceteris paribus et simplification

Comme souvent dans la recherche scientifique, les économistes simplifient fréquemment l’analyse en laissant de côté tout ce qu’ils considèrent comme étant de moindre importance au regard de la question qui les intéresse. Pour ce faire, ils utilisent l’expression « en gardant les autres choses constantes », ou, plus souvent, l’expression latine, ceteris paribus, qui signifie « toutes choses étant égales par ailleurs ». Par exemple, dans la suite du cours, nous simplifions une analyse des comportements d’achat en regardant l’effet d’un changement de prix et en ignorant d’autres facteurs qui pourraient influencer nos comportements, comme la fidélité à une marque ou ce que les autres pourraient penser de nos choix. Nous nous demandons ainsi : qu’est-ce qui se passerait si le prix changeait, mais que tous les autres facteurs susceptibles d’influencer la décision étaient gardés constants ? Ces hypothèses ceteris paribus, quand elles sont bien utilisées, peuvent clarifier le propos sans altérer les faits essentiels.

Quand nous étudions comment un système économique capitaliste promeut le progrès technologique, nous allons regarder comment les changements dans les salaires affectent les choix technologiques des entreprises. Dans le plus simple des modèles possibles, nous « maintenons constants » les autres facteurs affectant les entreprises. Ainsi, nous supposons que :


  	les prix de tous les facteurs de production sont identiques pour toutes les entreprises ;

  	toutes les entreprises ont connaissance des technologies utilisées par les autres ;

  	les propriétaires des entreprises ont tous les mêmes préférences en termes de risque.




  Exercice 2.2 Utiliser l’hypothèse ceteris paribus

  Supposons que vous construisiez un modèle du marché des parapluies, dans lequel le nombre de parapluies vendus dépend de la couleur et du prix, ceteris paribus.

  
    	La couleur et le prix sont des variables utilisées pour prédire les ventes. Quelles autres variables sont gardées constantes ?

  

  À laquelle de ces questions pensez-vous que ce modèle pourra apporter une réponse ? Dans chaque cas, quelles améliorations apportées au modèle pourraient aider à répondre à la question ?

  
    	Pourquoi les ventes annuelles de parapluies sont-elles plus élevées dans la capitale que dans les autres villes ?

    	Pourquoi les ventes annuelles de parapluies sont-elles plus élevées dans certains magasins de la capitale plutôt que dans d’autres ?

    	Pourquoi les ventes hebdomadaires de parapluies dans la capitale ont augmenté au cours des six derniers mois ?

  



Les incitations ont de l’importance

Pourquoi l’eau dans la machine hydraulique de Fisher représentant l’économie se déplaçait-elle lorsque la quantité d’« offre » ou de « demande » d’un ou plusieurs biens changeait, de sorte que les prix n’étaient plus à l’équilibre ?


  	La gravité agit sur l’eau de sorte qu’elle atteigne le niveau le plus bas possible.

  	Les canaux permettaient à l’eau d’atteindre le niveau le plus bas possible, mais ils restreignaient ses possibilités d’écoulement.



Tous les modèles économiques renferment quelque chose de similaire à la gravité et à une description du type de mouvements qui sont possibles. L’équivalence de la « gravité » est l’hypothèse selon laquelle les individus, en prenant une décision plutôt qu’une autre, aspirent toujours à faire au mieux (selon un certain critère).

L’analogie avec la libre circulation de l’eau dans la machine de Fisher repose sur le fait que les individus sont libres d’agir comme ils l’entendent, plutôt que de se voir imposer une option plutôt qu’une autre. C’est ici que les incitations économiques entrent en jeu. Il existe toutefois également des limites aux actions que les individus peuvent réaliser : tous les canaux ne leur sont pas ouverts.

Comme de nombreux modèles économiques, celui que nous utilisons pour expliquer la révolution technologique permanente est fondé sur l’idée que les individus et les entreprises répondent aux incitations économiques. Comme nous le verrons dans l’Unité 4, les individus sont motivés non seulement par un désir de gain matériel, mais également par l’amour, la haine, le sens du devoir et le désir d’approbation. Le confort matériel reste néanmoins un objectif important et les incitations économiques reposent sur cette source de motivation.

Lorsque les propriétaires ou les dirigeants d’entreprises décident du nombre de travailleurs à embaucher, ou lorsque les clients déterminent ce qu’ils achètent et en quelle quantité, les prix sont un facteur essentiel dans leur prise de décision. Si les prix sont bien plus faibles dans le supermarché discount que dans l’épicerie située au coin de la rue, et si le supermarché discount n’est pas trop éloigné, cela constitue un bon argument pour faire ses courses dans ce dernier plutôt qu’à l’épicerie.

Prix relatifs

Une troisième caractéristique de nombreux modèles économiques est que nous nous intéressons souvent plus aux ratios qu’aux niveaux absolus. L’économie porte son attention sur les alternatives et les choix. Si vous devez choisir l’endroit où faire vos courses, les prix de l’épicerie du quartier ne sont pas les seuls paramètres qui comptent, ce sont plutôt ces prix relativement à ceux du supermarché et relativement aux coûts de transport pour aller au supermarché. Si tous ces prix augmentaient de 5 %, votre décision ne changerait probablement pas.

Les prix relatifs sont simplement le prix d’une option relativement à celui d’une autre. Nous exprimons souvent les prix relatifs comme le ratio de deux prix. Nous verrons qu’ils sont très importants pour expliquer non seulement ce que les clients (ou consommateurs, comme nous les appelons souvent) décident d’acheter, mais aussi pourquoi les entreprises font les choix qu’elles font. Quand nous étudierons la Révolution industrielle, vous verrez que le ratio des prix de l’énergie (le prix du charbon, par exemple, pour faire fonctionner une machine à vapeur), par rapport au taux de salaire (le prix d’une heure de travail d’un salarié), tient un rôle important.

Positions de réserve et rentes

Imaginez que vous avez trouvé un nouveau moyen de reproduire un son en haute qualité. Votre invention est vraiment moins chère que les autres méthodes utilisées. Vos concurrents ne peuvent pas vous copier, soit parce qu’ils n’arrivent pas à développer cette méthode, soit parce que vous avez breveté ce procédé (rendant illégale toute tentative de vous copier). Supposons qu’ils continuent à proposer leurs services à un prix nettement supérieur à vos coûts.

Si vous proposez un prix identique ou juste inférieur au leur, vous pourrez vendre autant que ce que vous pouvez produire : vous fixez donc un prix similaire, mais vous réalisez des profits bien plus élevés que ceux de vos concurrents. Dans ce cas, nous disons que vous profitez d’une rente d’innovation. Les rentes d’innovation sont une forme de rente économique – et il existe des rentes économiques partout dans l’économie. Elles constituent l’une des raisons pour lesquelles le capitalisme est un système aussi dynamique.

Nous utiliserons le concept des rentes d’innovation pour expliquer certains des facteurs ayant contribué à la Révolution industrielle. Mais la rente économique est un concept général qui nous aidera à expliquer de nombreuses autres caractéristiques de l’économie.

Si en choisissant une action (appelons-la, action A), vous recevez des bénéfices plus élevés que ceux que vous auriez reçus en sélectionnant votre deuxième meilleure option, on dit que vous avez reçu une rente économique.



Le terme peut facilement être confondu avec les usages habituels du mot, comme la rente que l’on obtient pour l’usage temporaire d’une voiture, d’un appartement ou d’un terrain. Pour éviter cette confusion, lorsque que nous parlons de rente économique, nous utilisons le mot « économique ». Rappelez-vous qu’une rente économique est quelque chose que vous souhaiteriez avoir et non pas quelque chose pour lequel vous devez payer.


	option de réserve
	L’alternative de second rang d’un individu parmi toutes les options dans une transaction particulière. Connu également sous le terme : option de rechange. Voir également : prix de réserve.



L’action alternative qui a le bénéfice net le plus élevé après A (action B) est souvent appelée l’« alternative de second rang », votre « position de réserve », ou le terme que nous utilisons : option de réserve. Elle est « en réserve » au cas où vous ne choisissez pas A. Ou si vous bénéficiez de A, mais qu’à un moment quelqu’un ne vous permet plus d’en bénéficier, votre option de réserve est votre plan B. Elle est aussi appelée une « option de repli ».

La rente économique nous donne une règle de décision simple :


  	si l’action A peut vous procurer une rente économique (et personne n’est affectée de façon négative) : choisissez-la !

  	si vous réalisez déjà l’action A et qu’elle vous permet de bénéficier d’une rente économique : continuez ainsi !



Cette règle de décision fonde notre explication des raisons pour lesquelles une entreprise pourrait innover en changeant de technologie. Nous commencerons la prochaine section en comparant des technologies.


  Question 2.2 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Qu’est-ce qui constitue une rente économique ?

  
    	Le montant que vous payez à votre propriétaire pour la jouissance de son appartement.

    	Le montant que vous payez pour louer une voiture le temps d’un week-end.

    	Le profit supplémentaire réalisé par un inventeur proposant sur le marché un nouveau produit avant ses concurrents.

    	Le profit supplémentaire réalisé par une entreprise quand elle double de taille et qu’il n’y a pas de changement dans ses coûts ou le prix de chaque unité produite.

  

  
    	La rente économique est quelque chose que vous aimeriez obtenir, et pas quelque chose pour lequel vous devez payer.

    	La rente économique est quelque chose que vous aimeriez obtenir, et pas quelque chose pour lequel vous devez payer.

    	Cette forme particulière de rente économique est appelée une rente d’innovation, où les bénéfices sont supérieurs à ceux obtenus avec la seconde meilleure alternative, en raison de l’adoption de la nouvelle technologie.

    	Ce serait le profit normal. Une rente économique correspond à ce que gagnez au-delà de la seconde meilleure alternative.
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2.4 Modéliser une économie dynamique : technologie et coûts

Utilisons maintenant ces principes de modélisation pour expliquer le progrès technologique. Dans cette section, nous nous pencherons sur les points suivants :


  	Qu’est-ce qu’une technologie ?

  	Comment une entreprise évalue-t-elle le coût de différentes technologies ?



Qu’est-ce qu’une technologie ?

Supposons que nous demandons à un ingénieur de dresser une liste des technologies disponibles pour produire 100 mètres de drap, lorsque les facteurs de production sont le travail (nombre de travailleurs, chacun travaillant pendant une journée ordinaire de travail, disons 8 heures) et l’énergie (tonnes de charbon). La réponse est représentée dans le graphique et le tableau de la Figure 2.3. Les cinq points du tableau représentent cinq technologies différentes. Par exemple, la technologie E utilise 10 travailleurs et 1 tonne de charbon pour produire 100 mètres de drap.

Suivez les étapes de la Figure 2.3 pour comprendre les cinq technologies.





            [image: Différentes technologies pour produire 100 mètres de drap. ]




  
    
      	Technologie
      	Nombre de travailleurs
      	Charbon requis (tonnes)
    

  
  
    
      	A
      	1
      	6
    

    
      	B
      	4
      	2
    

    
      	C
      	3
      	7
    

    
      	D
      	5
      	5
    

    
      	E
      	10
      	1
    

  





Figure 2.3 
Différentes technologies pour produire 100 mètres de drap.









            [image: Comparaison de cinq technologies pour produire 100 mètres de drap : Le tableau décrit cinq technologies différentes auxquelles nous faisons référence dans la suite de cette section. Elles utilisent différentes quantités de travail et de charbon comme facteurs de production pour produire 100 mètres de drap. ]
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Comparaison de cinq technologies pour produire 100 mètres de drap



Le tableau décrit cinq technologies différentes auxquelles nous faisons référence dans la suite de cette section. Elles utilisent différentes quantités de travail et de charbon comme facteurs de production pour produire 100 mètres de drap.
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Technologie A : intensive en énergie



La technologie A est la plus intensive en énergie, utilisant 1 travailleur et 6 tonnes de charbon.
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Technologie B



La technologie B utilise 4 travailleurs et 2 tonnes de charbon : c’est une technologie plus intensive en main-d’œuvre que A.
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Technologie C



La technologie C utilise 3 travailleurs et 7 tonnes de charbon.
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Technologie D



La technologie D utilise 5 travailleurs et 5 tonnes de charbon.
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Technologie E : intensive en travail



Enfin, la technologie E utilise 10 travailleurs et 1 tonne de charbon. C’est la technologie la plus intensive en main-d’œuvre parmi les cinq.








Nous décrivons la technologie E, comme étant relativement intensive en travail et la technologie A, comme étant relativement intensive en énergie. Si une économie qui utilisait la technologie  E passait à la technologie A ou B, nous dirions qu’elle aurait adopté une technologie réalisant des « économies de main-d’œuvre », car la quantité de travail utilisée pour produire 100 mètres de drap avec ces deux technologies est inférieure à celle utilisée dans la technologie E. C’est ce qui s’est passé au cours de la Révolution industrielle.


	dominé
	On décrit un résultat comme étant dominé s’il est possible d’obtenir plus d’une chose évaluée positivement sans avoir moins d’une autre chose également évaluée de manière positive. En bref : un résultat est dominé, s’il existe une alternative du type « gagnant-gagnant ».



Quelle technologie l’entreprise adoptera-t-elle ? La première étape est d’éliminer les technologies qui sont manifestement inférieures. Dans la Figure 2.4, nous commençons par la technologie A et regardons s’il existe une technologie alternative qui nécessite au moins autant de travail et de charbon. La technologie C est inférieure à A : pour produire 100 mètres de drap, elle requiert plus de travailleurs (3 contre 1) et plus de charbon (7 tonnes contre 6). Nous disons que la technologie C est dominée par la technologie A : sachant qu’il faut payer pour tous les facteurs de production, aucune entreprise ne voudrait utiliser la technologie C quand A est disponible. Les étapes de la Figure 2.4 vous montrent comment identifier les technologies qui sont dominées, et celles qui dominent.





            [image: La technologie A domine C ; la technologie B domine D. La technologie E ne domine aucune autre technologie disponible. Nous le savons car aucune des quatre autres technologies n’est située dans la zone au-dessus et à droite de E. ]



Figure 2.4 
La technologie A domine C ; la technologie B domine D. La technologie E ne domine aucune autre technologie disponible. Nous le savons car aucune des quatre autres technologies n’est située dans la zone au-dessus et à droite de E.









            [image: Quelles technologies dominent les autres ? : Les cinq technologies de production de 100 mètres de drap sont représentées par les points A à E. Nous pouvons utiliser ce graphique pour montrer quelles technologies dominent les autres. ]



Quelles technologies dominent les autres ?



Les cinq technologies de production de 100 mètres de drap sont représentées par les points A à E. Nous pouvons utiliser ce graphique pour montrer quelles technologies dominent les autres.









            [image: A domine C : Il est évident que la technologie A domine la technologie C : la même quantité de drap peut être produite en utilisant A avec moins de travail et moins d’énergie. Cela signifie que, si A est disponible, C n’est jamais utilisée. ]



A domine C



Il est évident que la technologie A domine la technologie C : la même quantité de drap peut être produite en utilisant A avec moins de travail et moins d’énergie. Cela signifie que, si A est disponible, C n’est jamais utilisée.









            [image: B domine D : La technologie B domine la technologie D : la même quantité de drap peut être produite en utilisant B avec moins de travail et moins d’énergie. Remarquez que B dominerait n’importe quelle autre technologie située dans l’aire ombrée située au-dessus et à droite du point B. ]



B domine D



La technologie B domine la technologie D : la même quantité de drap peut être produite en utilisant B avec moins de travail et moins d’énergie. Remarquez que B dominerait n’importe quelle autre technologie située dans l’aire ombrée située au-dessus et à droite du point B.









            [image: E ne domine pas : La technologie A domine C ; la technologie B domine D. La technologie E ne domine aucune des autres technologies disponibles. En effet, aucune des quatre autres technologies n’est située dans l’aire située au-dessus et à droite de E. ]



E ne domine pas



La technologie A domine C ; la technologie B domine D. La technologie E ne domine aucune des autres technologies disponibles. En effet, aucune des quatre autres technologies n’est située dans l’aire située au-dessus et à droite de E.








En utilisant uniquement les informations disponibles sur les facteurs de production, nous avons restreint les choix : les technologies C et D ne seront jamais choisies. Mais comment l’entreprise choisit-elle entre A, B et E ? Cela nécessite de faire une hypothèse sur ce que l’entreprise tente de faire. Nous considérons qu’elle cherche à réaliser autant de profits que possible, ce qui signifie produire des draps au coût le plus faible possible.

Prendre une décision sur une technologie de production nécessite également une information économique sur les prix relatifs – le coût d’embaucher un travailleur relativement à celui d’acheter une tonne de charbon. Intuitivement, la technologie E intensive en travail sera choisie si le travail est très bon marché relativement au coût du charbon. La technologie A intensive en énergie sera préférable dans une situation où le charbon est relativement peu coûteux. Un modèle économique nous permet d’être plus précis que cela.

Comment une entreprise évalue-t-elle le coût de production associé à différentes technologies ?

L’entreprise peut calculer le coût de n’importe quelle combinaison de facteurs de production qu’elle doit utiliser en multipliant le nombre de travailleurs par le salaire et les tonnes de charbon par le prix du charbon. Nous utilisons le symbole w pour le salaire, L pour le nombre de travailleurs, p pour le prix du charbon et R pour le nombre de tonnes de charbon :




	droite d’isocoût
	Une droite qui représente toutes les combinaisons pour un coût total donné.



Supposez que le salaire soit de 10 £ et le prix du charbon, 20 £ la tonne. Dans le tableau de la Figure 2.5, nous avons calculé le coût d’employer deux travailleurs et de trois tonnes de charbon, qui revient à 80 £. Cela corres­pond à la combinaison P1 dans le graphique. Si l’entreprise employait plus de travailleurs — disons six — mais réduisait l’utilisation de charbon à une tonne (point P2), cela coûterait également 80 £. Suivez les étapes de la Figure 2.5 pour voir comment nous construisons les droites d’isocoût pour comparer les coûts de toutes les combinaisons de facteurs de production.





            [image: Si nous regardons la droite d’isocoût pour 80 £, nous pouvons voir que tous les points au-dessus de la droite coûtent plus que 80 £, et tous ceux situés en-dessous coûtent moins. ]



Figure 2.5 
Droites d’isocoût quand le salaire est de 10 £ et le prix du charbon est 20 £.









            [image: Le coût total à P1 : Le coût total d’employer 2 travailleurs avec 3 tonnes de charbon est (2 × 10) + (3 × 20) = 80 £. ]



Le coût total à P1



Le coût total d’employer 2 travailleurs avec 3 tonnes de charbon est (2 × 10) + (3 × 20) = 80 £.









            [image: P2 coûte également 80 £ : Si le nombre de travailleurs s’élève à 6, coûtant 60 £, et que le charbon est réduit à 1 tonne, le coût total sera toujours de 80 £. ]



P2 coûte également 80 £



Si le nombre de travailleurs s’élève à 6, coûtant 60 £, et que le charbon est réduit à 1 tonne, le coût total sera toujours de 80 £.









            [image: La droite d’isocoût à 80 £ : La droite passant par P1 et P2 relie tous les points dont le coût total est de 80 £. Nous l’appelons droite d’isocoût : iso signifie « pareil » en grec. Remarquez qu’en traçant la droite, nous simplifions en supposant que des fractions de travailleurs et de charbon, aussi petites soient-elles, peuvent être achetées. ]



La droite d’isocoût à 80 £



La droite passant par P1 et P2 relie tous les points dont le coût total est de 80 £. Nous l’appelons droite d’isocoût : iso signifie « pareil » en grec. Remarquez qu’en traçant la droite, nous simplifions en supposant que des fractions de travailleurs et de charbon, aussi petites soient-elles, peuvent être achetées.









            [image: Une droite d’isocoût plus élevée : Au point Q1 (3 travailleurs, 6 tonnes de charbon), le coût total est de 150 £. Afin de trouver la droite d’isocoût à 150 £, cherchez un autre point coûtant 150 £ : si 2 travailleurs supplémentaires sont employés, l’utilisation de charbon devrait être réduite d’une tonne afin de garder le coût à 130 £. Cela correspond au point Q2. ]



Une droite d’isocoût plus élevée



Au point Q1 (3 travailleurs, 6 tonnes de charbon), le coût total est de 150 £. Afin de trouver la droite d’isocoût à 150 £, cherchez un autre point coûtant 150 £ : si 2 travailleurs supplémentaires sont employés, l’utilisation de charbon devrait être réduite d’une tonne afin de garder le coût à 130 £. Cela correspond au point Q2.









            [image: Plus de droites d’isocoût : Nous pourrions tracer des droites d’isocoût pour tout autre ensemble de points dans le graphique. Si les prix des facteurs sont fixés, les isocoûts forment un ensemble de droites parallèles. Une manière simple de tracer ces droites est de trouver les points extrêmes : par exemple, la droite à 80 £ relie les points J (4 tonnes de charbon et pas de travailleur) et H (8 travailleurs, pas de charbon). ]



Plus de droites d’isocoût



Nous pourrions tracer des droites d’isocoût pour tout autre ensemble de points dans le graphique. Si les prix des facteurs sont fixés, les isocoûts forment un ensemble de droites parallèles. Une manière simple de tracer ces droites est de trouver les points extrêmes : par exemple, la droite à 80 £ relie les points J (4 tonnes de charbon et pas de travailleur) et H (8 travailleurs, pas de charbon).









            [image: La pente de chaque droite d’isocoût est : −(w/p) : La pente des droites d’isocoût est négative (elles sont décroissantes). Dans ce cas la pente est -0,5, parce qu’à chaque point, si vous employez un travailleur de plus, coûtant 10 £, et réduisez la quantité de charbon de 0,5 tonne, économisant ainsi 10 £, le coût total resterait le même. La pente est égale à −(w/p), le salaire divisé par le prix du charbon. ]



La pente de chaque droite d’isocoût est : −(w/p)



La pente des droites d’isocoût est négative (elles sont décroissantes). Dans ce cas la pente est -0,5, parce qu’à chaque point, si vous employez un travailleur de plus, coûtant 10 £, et réduisez la quantité de charbon de 0,5 tonne, économisant ainsi 10 £, le coût total resterait le même. La pente est égale à −(w/p), le salaire divisé par le prix du charbon.









            [image: Les points situés au-dessus d’une droite d’isocoût sont plus coûteux : Si nous regardons une droite d’isocoût – celle à 80 £ – nous pouvons voir que tous les points au-dessus de la droite coûtent plus de 80 £, et tous les points en dessous coûtent moins. ]



Les points situés au-dessus d’une droite d’isocoût sont plus coûteux



Si nous regardons une droite d’isocoût – celle à 80 £ – nous pouvons voir que tous les points au-dessus de la droite coûtent plus de 80 £, et tous les points en dessous coûtent moins.








Les droites d’isocoût relient toutes les combinaisons de travailleurs et de charbon qui ont le même coût. Nous pouvons les utiliser afin de nous aider à comparer les coûts des trois technologies A, B et E qui restent en jeu (c’est-à-dire, qui ne sont pas dominées).

Le tableau de la Figure 2.6 montre le coût de production de 100 mètres de drap avec chaque technologie quand le salaire est de 10 £ et que le prix du charbon est de 20 £. La technologie B permet clairement à l’entreprise de produire du drap à moindre coût.

Dans le graphique, nous avons tracé la droite d’isocoût passant par le point représentant la technologie B. Cela montre immédiatement que, pour ces prix de facteurs (rappelez-vous que le salaire est le « prix » du travail), les deux autres technologies sont plus coûteuses.




            [image: Coût d’utilisation de différentes technologies pour produire 100 mètres de drap : faible coût relatif du travail ]




  
    
      	Technologie
      	Nombre de travailleurs
      	Charbon nécessaire (tonnes)
      	Coût total (£)
    

  
  
    
      	B
      	4
      	2
      	80
    

    
      	A
      	1
      	6
      	130
    

    
      	E
      	10
      	1
      	120
    

  


Salaire de 10 £, coût du charbon à 20 £ la tonne




Figure 2.6 
Coût d’utilisation de différentes technologies pour produire 100 mètres de drap : faible coût relatif du travail.






D’après la Figure 2.6, B est la technologie la moins coûteuse lorsque w = 10 et p = 20. Les autres technologies disponibles ne seront pas choisies à ces prix des facteurs de production. Remarquez que c’est le prix relatif qui compte, et pas le prix absolu : si les deux prix doublaient, le graphique resterait pareil : la droite d’isocoût passant par B aurait la même pente, alors que le coût serait de 160 £.

Nous pouvons désormais représenter les droites d’isocoût pour n’importe quel salaire w et prix du charbon p avec des équations. Pour ce faire, nous écrivons c pour le coût de production. Nous commençons avec l’équation du coût de production :



c’est-à-dire :



C’est une manière d’écrire l’équation de la droite d’isocoût pour n’importe quelle valeur de c.

Pour tracer une droite d’isocoût, il peut être utile de l’exprimer sous la forme :



où a, qui est une constante, est le point d’intersection avec l’axe des ordonnées, et b est la pente de la droite. Dans notre modèle, les tonnes de charbon, R, sont situées sur l’axe des ordonnées et le nombre de travailleurs, L, est situé sur l’axe des abscisses. Nous allons voir que la pente de la droite correspond au salaire relatif au prix du charbon, −(w/p). La droite d’isocoût est décroissante ; aussi, le coefficient de la pente dans l’équation −(w/p) est négatif.

L’equation :



peut être réécrite ainsi :



et réarrangée sous la forme suivante :



Ainsi quand w = 10 et p = 20, la droite d’isocoût pour c = 80 coupe l’axe des ordonnées au point 80/20 = 4 et a une pente négative égale à −(w/p) = −1/2. La pente est le prix relatif du travail.


  Exercice 2.3 Droites d’isocoût

  Supposons que le salaire soit de 10 £ mais que le prix du charbon est seulement de 5 £.

  
    	Quel est le prix relatif du travail ?

    	En utilisant la méthode du texte, écrivez l’équation de la droite d’isocoût pour c = 60 £, et réécrivez-la dans la forme standard y = a + bx.

    	Écrivez les équations pour les droites d’isocoût à 30 £ et 90 £ dans la forme standard également, et tracez ces trois droites dans un graphique. Comparez cet ensemble de droites d’isocoût pour les prix des facteurs susmentionnés à celui pour w = 10 et p = 20 ?

  



    21

2.5 Modéliser une économie dynamique : innovation et profit

Nous avons vu que lorsque le salaire est de 10 £ et que le prix du charbon est de 20 £, B est la technologie la moins coûteuse.

Un changement dans le prix relatif de ces deux facteurs modifiera la pente des droites d’isocoût. En regardant la localisation des trois technologies dans la Figure 2.7, nous pouvons imaginer que si la droite d’isocoût devient suffisamment pentue (avec une hausse des salaires par rapport au coût du charbon), B ne sera plus la technologie la moins coûteuse : l’entreprise choisira de passer à A. C’est ce qui s’est produit en Angleterre au 18e siècle.

Regardons comment un changement des prix relatifs peut engendrer cela. Supposons que le prix du charbon baisse à 5 £ alors que le salaire reste à 10 £.

En regardant le tableau de la Figure 2.7, avec les nouveaux prix, la technologie A permet à l’entreprise de produire 100 mètres de drap à moindre coût. Le charbon moins cher rend chaque méthode de production moins chère, mais la technologie intensive en énergie est désormais celle qui est la moins chère.





            [image: La pente de la droite d’isocoût se trouve en calculant le prix relatif du travail. Elle est égale à –(10/5) = −2. Si vous dépensez 10 £ en main-d’œuvre en recrutant un travailleur supplémentaire, vous pourriez réduire le charbon de 2 tonnes et garder le coût total à 40 £. ]




  
    
      	Technologie
      	Nombre de travailleurs
      	Charbon nécessaire (tonnes)
      	Coût total (£)
    

  
  
    
      	B
      	4
      	2
      	50
    

    
      	A
      	1
      	6
      	40
    

    
      	E
      	10
      	1
      	105
    

  


Salaire de 10 £, coût du charbon à 5 £ la tonne




Figure 2.7 
Coût d’utilisation de différentes technologies pour produire 100  mètres de drap : coût relatif du travail élevé.









            [image: La technologie A est la moins coûteuse quand le charbon est relativement peu cher : Coût d’utilisation de différentes technologies pour produire 100 mètres de drap : coût relatif du travail élevé. ]




  
    
      	Technologie
      	Nombre de travailleurs
      	Charbon nécessaire (tonnes)
      	Coût total (£)
    

  
  
    
      	B
      	4
      	2
      	50
    

    
      	A
      	1
      	6
      	40
    

    
      	E
      	10
      	1
      	105
    

  


Salaire de 10 £, coût du charbon à 5 £ la tonne




La technologie A est la moins coûteuse quand le charbon est relativement peu cher



Quand le salaire est de 10 £ et que le prix du charbon est de 5 £, le tableau montre que la technologie A qui est plus intensive en énergie que les autres, peut produire 100 mètres de drap à un coût moins élevé que B ou E.









            [image: La courbe d’isocoût de 40 £ quand w = 10 et p = 5 : Coût d’utilisation de différentes technologies pour produire 100 mètres de drap : coût relatif du travail élevé. ]




  
    
      	Technologie
      	Nombre de travailleurs
      	Charbon nécessaire (tonnes)
      	Coût total (£)
    

  
  
    
      	B
      	4
      	2
      	50
    

    
      	A
      	1
      	6
      	40
    

    
      	E
      	10
      	1
      	105
    

  


Salaire de 10 £, coût du charbon à 5 £ la tonne




La courbe d’isocoût de 40 £ quand w = 10 et p = 5



La technologie A est sur la droite d’isocoût FG. Pour chaque point de cette droite, le coût total des facteurs est de 40 £. Les technologies B et E sont au-dessus de cette droite, et présentent donc des coûts plus élevés.









            [image: La pente de la droite d’isocoût : Coût d’utilisation de différentes technologies pour produire 100 mètres de drap : coût relatif du travail élevé. ]




  
    
      	Technologie
      	Nombre de travailleurs
      	Charbon nécessaire (tonnes)
      	Coût total (£)
    

  
  
    
      	B
      	4
      	2
      	50
    

    
      	A
      	1
      	6
      	40
    

    
      	E
      	10
      	1
      	105
    

  


Salaire de 10 £, coût du charbon à 5 £ la tonne




La pente de la droite d’isocoût



La pente de la droite d’isocoût s’obtient en calculant le prix relatif du travail. Il est égal à −(10/5) = −2. Si vous dépensez 10 £ en main-d’œuvre en engageant un travailleur de plus, vous pouvez réduire le charbon de 2 tonnes et conserver le coût total à 40 £.








Rappelez-vous que pour tracer la droite d’isocoût passant par n’importe quel point, comme A, nous calculons le coût en A (40 £), puis nous cherchons un autre point avec le même coût. Le plus simple est de trouver l’un des points extrêmes F ou G. Par exemple, si aucun charbon n’est utilisé, 4 travailleurs pourraient être employés pour 40 £. Cette situation correspond au point F.

Vous pouvez voir sur la Figure 2.7 qu’avec le nouveau prix relatif, la technologie A est située sur la droite d’isocoût à 40 £, et les deux autres technologies disponibles sont situées au-dessus. Elles ne seront pas choisies si la technologie A est disponible.

Comment une innovation réduisant les coûts augmente les profits de l’entreprise ?

La prochaine étape consiste à calculer les gains de la première entreprise adoptant la technologie la moins coûteuse (A) lorsque le prix relatif du travail par rapport au charbon augmente. Comme toutes ses concurrentes, l’entreprise utilise initialement la technologie B, et minimise ses coûts : cela est représenté sur la Figure 2.8 par la droite d’isocoût en pointillés passant par le point B (et ayant pour extrémités les points H et J).

Une fois que les prix relatifs changent, la nouvelle droite d’isocoût passant par la technologie B est plus pentue et le coût de production est de 50 £. Un passage à la technologie A (qui utilise plus intensivement l’énergie et moins intensivement le travail) pour produire 100 mètres de drap réduit les coûts à 40 £. Suivez les étapes de la Figure 2.8 pour voir comment les droites d’isocoût changent avec les nouveaux prix relatifs.





            [image: Pour les nouveaux prix relatifs, la technologie B est sur la droite d’isocoût MN, où le coût est de 50 £. Passer à la technologie A sera moins coûteux. ]




  
    	Technologie
    	Nombre de travailleurs
    	Charbon requis (tonnes)
    	Coût total (£)
  

  
    	Salaire de 10 £, Coût du charbon de 20 £ la tonne
  

  
    	B
    	4
    	2
    	80
  

  
    	Salaire de 10 £, Coût du charbon de 5 £ la tonne
  

  
    	B
    	4
    	2
    	50
  

  
    	A
    	1
    	6
    	40
  






Figure 2.8 
Coût des différentes technologies pour produire 100 mètres de drap.









            [image: Au prix relatif initial, B est la technologie la moins coûteuse : Coût des différentes technologies pour produire 100 mètres de drap. ]




  
    	Technologie
    	Nombre de travailleurs
    	Charbon requis (tonnes)
    	Coût total (£)
  

  
    	Salaire de 10 £, Coût du charbon de 20 £ la tonne
  

  
    	B
    	4
    	2
    	80
  






Au prix relatif initial, B est la technologie la moins coûteuse



Quand le salaire est de 10 £ et le prix du charbon est relativement élevé à hauteur de 20 £, le coût de produire 100 mètres de drap en utilisant la technologie B est 80 £ : choisir la technologie B place l’entreprise sur la courbe d’isocoût HJ.









            [image: Le prix du charbon baisse à 5 £ : Coût des différentes technologies pour produire 100 mètres de drap. ]




  
    	Technologie
    	Nombre de travailleurs
    	Charbon requis (tonnes)
    	Coût total (£)
  

  
    	Salaire de 10 £, Coût du charbon de 20 £ la tonne
  

  
    	B
    	4
    	2
    	80
  

  
    	Salaire de 10 £, Coût du charbon de 5 £ la tonne
  

  
    	B
    	4
    	2
    	50
  

  
    	A
    	1
    	6
    	40
  






Le prix du charbon baisse à 5 £



Si le prix du charbon chute par rapport au salaire comme indiqué par la courbe d’isocoût FG, alors utiliser la technologie A, qui est plus intensive en énergie que B, coûte 40 £. Selon le tableau, avec de tels prix relatifs, A devient la technologie la moins coûteuse.









            [image: B est maintenant plus coûteuse que A : Coût des différentes technologies pour produire 100 mètres de drap. ]




  
    	Technologie
    	Nombre de travailleurs
    	Charbon requis (tonnes)
    	Coût total (£)
  

  
    	Salaire de 10 £, Coût du charbon de 20 £ la tonne
  

  
    	B
    	4
    	2
    	80
  

  
    	Salaire de 10 £, Coût du charbon de 5 £ la tonne
  

  
    	B
    	4
    	2
    	50
  

  
    	A
    	1
    	6
    	40
  






B est maintenant plus coûteuse que A



Avec les nouveaux prix relatifs, la technologie B est sur la droite d’isocoût MN, pour laquelle le coût s’établit à 50 £. Changer pour la technologie A serait moins coûteux.








Les profits de l’entreprise sont égaux aux recettes tirées de la vente de la production moins ses coûts.

Que l’entreprise adopte la nouvelle ou l’ancienne technologie, les mêmes prix doivent être payés pour le travail et le charbon, et elle reçoit le même prix lorsqu’elle vend 100 mètres de drap. La variation du profit est ainsi égale à la baisse des coûts résultant de l’adoption de la nouvelle technologie et les profits augmentent de 10 £ pour chaque 100 mètres de drap produits :



Ici, la rente économique pour une entreprise passant de B à A est égale à 10 £ pour 100 mètres de drap ; elle correspond à la réduction des coûts rendue possible par la nouvelle technologie. La règle de décision (si la rente économique est positive, faites-le !) dit à l’entreprise d’innover.


	entrepreneur
	Une personne qui crée ou qui adopte très tôt de nouvelles technologies, formes organisationnelles et d’autres opportunités.



Dans notre exemple, la technologie A était disponible, mais n’était pas utilisée avant qu’une première entreprise ne l’adopte, répondant ainsi à l’incitation créée par l’augmentation du prix relatif du travail. Celui qui adopte la technologie est appelé un entrepreneur. Lorsque l’on décrit une personne ou une entreprise comme étant entrepreneuriale, nous faisons référence à sa volonté d’essayer des nouvelles technologies et de démarrer de nouvelles activités.

L’économiste Joseph Schumpeter a fait de l’adoption du progrès technique par les entrepreneurs un élément-clé de son explication du dynamisme du capitalisme. C’est pourquoi on appelle souvent les rentes d’innovation des « rentes schumpétériennes ».

Les rentes d’innovation ne durent pas éternellement. Les autres entreprises, remarquant que des entrepreneurs réalisent des rentes économiques, finiront par adopter la nouvelle technologie. Elles vont également réduire leurs coûts et leurs profits augmenteront.


	destruction créatrice
	Nom attribué par Joseph Schumpeter au processus par lequel les anciennes technologies et les entreprises qui ne s’adaptent pas sont évincées par les nouvelles, car elles ne peuvent plus rivaliser sur le marché. Selon lui, l’échec des entreprises non rentables est créateur, car il libère le travail et les biens d’équipement pouvant être utilisés dans de nouvelles combinaisons.



Dans ce cas, avec des profits plus élevés pour 100 mètres de drap, les entreprises ayant les coûts les plus faibles se développent. Elles augmentent leur production de drap. Avec l’augmentation du nombre d’entreprises introduisant la nouvelle technologie, l’offre de drap sur le marché augmente et son prix va diminuer. Ce processus continue jusqu’à ce que tout le monde utilise la nouvelle technologie : à ce stade, les prix auront chuté jusqu’au point où personne ne gagne de rente d’innovation. Les entreprises qui seront restées avec l’ancienne technologie B seront incapables de couvrir leurs coûts avec le nouveau prix du drap, qui est plus faible, et feront faillite. Joseph Schumpeter appelait ce cycle la destruction créatrice.


  Question 2.3 Choisissez la ou les bonnes réponses

  La Figure 2.3 montre différentes technologies produisant 100 mètres de drap.

  Que pouvons-nous conclure du graphique ?

  
    	La technologie D est plus intensive en énergie que la technologie C.

    	La technologie B domine la technologie D.

    	La technologie A est celle qui minimise les coûts pour tous les prix du charbon et tous les salaires.

    	La technologie C peut parfois être moins coûteuse que A.

  

  
    	La technologie D utilise plus de travailleurs et moins de charbon, et est ainsi plus intensive en travail que C.

    	La technologie B utilise moins de travailleurs et moins de tonnes de charbon que la technologie D afin de produire la même quantité de drap, elle domine donc D.

    	La technologie A serait plus coûteuse que B, D ou E si le prix du charbon était beaucoup plus élevé que le niveau de salaire.

    	La technologie C est dominée par A puisqu’elle utilise plus de travailleurs et plus de charbon que A. Par conséquent, elle n’est jamais moins coûteuse que A.

  




  Question 2.4 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez les trois droites d’isocoût dans la Figure 2.8.

  En s’appuyant sur cette information, que pouvons-nous conclure ?

  
    	Quand le salaire est de 10 £ et le prix du charbon de 5 £, la combinaison des facteurs de production au point N est plus coûteuse que celle au point B.

    	Les isocoûts MN et FG représentent le même ratio de prix (salaire/prix du charbon) mais différents coûts totaux de production.

    	L’isocoût HJ représente un ratio (salaire/prix du charbon) plus élevé que l’isocoût FG.

    	L’isocoût HJ représente tous les points qui peuvent produire 100 mètres de drap à un ratio de prix particulier.

  

  
    	À ces prix, N et B sont situés sur la même droite d’isocoût. Ces deux combinaisons de facteurs de production coûtent la même chose.

    	Le ratio de prix est égal à la pente d’une droite d’isocoût ; puisque les isocoûts MN et FG ont la même pente, nous pouvons en déduire qu’ils représentent le même ratio des prix. MN est plus élevé que FG, donc il représente des coûts totaux plus élevés.

    	L’isocoût FG a une pente de -2 (remplacer deux tonnes de charbon par un travailleur laisse le coût total de production inchangé), tandis que l’isocoût HJ a une pente de -0,5 (remplacer une tonne de charbon par deux travailleurs laisse le coût total inchangé). Cela signifie que le travail est relativement moins cher le long de HJ, ou que l’isocoût HJ a un ratio salaire/prix du charbon plus faible.

    	Une droite d’isocoût représente toutes les combinaisons de travailleurs et de tonnes de charbon pour lesquelles le coût total de production est identique. Le long de l’isocoût HJ, nous savons qu’au point B (4 travailleurs et 2 tonnes de charbon) la technologie peut produire 100 mètres de drap. Si une technologie était disponible pour produire à un autre point sur la droite, elle ne produirait pas nécessairement 100 mètres de drap.

  




    
        

        
    

    
        Lynne Kiesling, une historienne de la pensée économique, évoque Joseph Schumpeter.
    




  Les grands économistes Joseph Schumpeter

  
	économie évolutionniste
	Une approche qui étudie le processus du changement économique, notamment les innovations technologiques, la diffusion de nouvelles normes sociales ainsi que le développement de nouvelles institutions.



  [image: Joseph Schumpeter]
Joseph Schumpeter (1883–1950) est à l’origine de l’un des concepts les plus importants de l’économie moderne : la destruction créatrice.

  Schumpeter a introduit en économie l’idée selon laquelle l’entrepreneur est l’acteur central du système économiste capitaliste. L’entrepreneur est l’agent du changement, qui introduit de nouveaux produits, de nouvelles méthodes de production et qui ouvre de nouveaux marchés. Les imitateurs le suivent et l’innovation se diffuse dans l’économie. Un nouvel entrepreneur et une nouvelle innovation sont les moteurs d’une nouvelle croissance.

  D’après Schumpeter, la destruction créatrice constitue le cœur du capitalisme : les anciennes technologies et les entreprises incapables de s’adapter sont mises de côté par les nouvelles, car elles ne peuvent pas soutenir la concurrence sur le marché en vendant des biens à un prix qui couvre le coût de production. La faillite des entreprises non rentables libère du travail et des biens d’équipement, disponibles pour être utilisés dans de nouvelles combinaisons.

  Ce processus décentralisé engendre une amélioration continue de la productivité, et donc de la croissance : Schumpeter y voyait un cercle vertueux.9 Néanmoins, la destruction des anciennes entreprises et la création de nouvelles se font lentement. La lenteur du processus est à l’origine de phases d’accélération et de ralentissement de l’économie. Les origines de la branche de la pensée économique connue sous le nom d’économie évolutionniste (vous pouvez lire des articles sur le sujet dans le Journal of Evolutionary Economics) remontent aux travaux de Schumpeter, de même que la plupart de la modélisation économique moderne portant sur l’entreprenariat et l’innovation. Vous pouvez lire les idées et les opinions de Schumpeter à travers ses propres mots10 11.

  Schumpeter est né en Autriche-Hongrie, mais il a émigré aux États-Unis après la victoire des Nazis à l’élection de 1932, qui a conduit à la formation du Troisième Reich en 1933. Il avait également fait l’expérience de la Première Guerre mondiale et de la Grande Dépression des années 1930. Il est décédé alors qu’il rédigeait un essai intitulé « The march into socialism », dans lequel il évoquait son inquiétude vis-à-vis du rôle croissant de l’État dans l’économie et, par suite, de « la migration des affaires économiques des individus de la sphère privée vers la sphère publique ». Alors qu’il était jeune professeur en Autriche, il s’est battu et a gagné un duel face au bibliothécaire de l’université pour garantir à ses étudiants l’accès aux livres. Il déclara qu’il avait trois ambitions étant jeune : devenir le meilleur économiste au monde, le meilleur amant et le meilleur cavalier. Il ajouta que seul le déclin de la cavalerie l’avait empêché de toutes les réaliser.
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2.6 La Révolution industrielle britannique et les incitations à développer de nouvelles technologies

Avant la Révolution industrielle, le tissage, le filage et la fabrication d’habits pour le foyer étaient des tâches chronophages pour la plupart des femmes. En Angleterre, les femmes célibataires étaient appelées « spinsters » (fileuses) car le filage était leur occupation principale.

Eve Fisher, une historienne, a calculé que la fabrication d’une seule chemise demandait 500 heures de filage, et 579 heures de travail au total — coûtant 4 197,25 $ au salaire minimum actuel des États-Unis.

Qu’apportaient des inventions telles que la machine à filer ? Les premières machines avaient huit bobines. Une machine exploitée par un seul adulte pouvait donc remplacer huit fileuses, travaillant sur huit rouets. À la fin du 19e siècle, une seule machine à filer exploitée par un très petit nombre de personnes pouvait remplacer plus d’un millier de fileuses. Ces machines ne dépendaient pas de l’énergie humaine. Elles étaient alimentées à l’aide de turbines hydrauliques ou, plus tard, par des machines à vapeur fonctionnant au charbon. La Figure 2.9 résume ces changements apparus à l’occasion de la Révolution industrielle.





  
    
      	Ancienne technologie
      	Nouvelle technologie
    

  
  
    
      	Beaucoup de travailleurs
      	Peu de travailleurs
    

    
      	Peu de machines (rouets)
      	Beaucoup de biens d’équipement (machines à filer, bâtiments d’usines, rouets hydrauliques ou machines à vapeur)
    

    
      	 … nécessitant seulement de l’énergie humaine
      	 … nécessitant de l’énergie (charbon)
    

    
      	Intensive en main-d’œuvre
      	Économe en main-d’œuvre
    

    
      	Économe en capital
      	Intensive en capital
    

    
      	Économe en énergie
      	Intensive en énergie
    

  





Figure 2.9 
Évolution de la technologie de filage au cours de la Révolution industrielle.






Le modèle de la section précédente fournit une hypothèse (une explication possible) aux raisons qui poussent quelqu’un à inventer une telle technologie et à l’adopter. Dans ce modèle, les producteurs de drap choisissaient entre des technologies qui n’utilisaient que deux facteurs de production – de l’énergie et du travail. Il s’agit d’une simplification, mais cela illustre l’importance des coûts relatifs des facteurs de production pour le choix d’une technologie. Lorsque le coût du travail augmente relativement au coût de l’énergie, un passage à une technologie intensive en énergie est susceptible de générer des rentes d’innovation.

Tout cela reste une hypothèse. Dans les faits, est-ce vraiment ainsi que cela s’est passé ? L’analyse des différences de prix relatifs entre pays et de leur évolution au cours du temps peut nous aider à comprendre pourquoi les technologies comme la machine à filer ont été inventées en Grande-Bretagne et non ailleurs. Nous pouvons utiliser le même raisonnement afin d’expliquer pourquoi cela s’est produit au 18e siècle et pas plus tôt.




            [image: Salaires exprimés relativement au prix de l’énergie (début du 18e siècle) ]



Figure 2.10 
Salaires exprimés relativement au prix de l’énergie (début du 18e siècle).
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Page 140 de Robert C. Allen. 2008. The British Industrial Revolution in Global Perspective. Cambridge: Cambridge University Press.






La Figure 2.10 représente le prix du travail relativement au prix de l’énergie dans plusieurs villes au début du 18e siècle. Plus spécifiquement, il s’agit des salaires des ouvriers du bâtiment divisés par le prix d’un million de BTU (British Thermal Units, une unité d’énergie équivalente à un peu plus de 1 000 joules). On constate que le travail était plus cher relativement à l’énergie en Angleterre et aux Pays-Bas, qu’en France (Paris et Strasbourg), et bien plus encore qu’en Chine.

Les salaires relativement au coût de l’énergie étaient élevés en Angleterre, à la fois parce que les salaires anglais étaient plus élevés que les salaires ailleurs, et parce que le prix du charbon était plus faible en Angleterre, dont le sol en recelait en abondance, que dans les autres pays présentés dans la Figure 2.10.




            [image: Salaires rapportés au coût des biens d’équipement (de la fin du 16e au début du 19e siècle) ]



Figure 2.11 
Salaires rapportés au coût des biens d’équipement (de la fin du 16e au début du 19e siècle).
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La Figure 2.11 représente l’évolution du coût du travail comparativement au coût des biens d’équipement en Angleterre et en France du 16e siècle jusqu’au début du 19e siècle. Elle montre les salaires des ouvriers du bâtiment, divisés par le coût d’utilisation des biens d’équipement. Ce coût est calculé à partir du prix du métal, du bois, de la brique et du coût de l’emprunt, et il prend en compte le taux auquel les biens d’équipement s’usent ou se déprécient.

Comme on peut le constater, les salaires relativement au coût des biens d’équipement étaient similaires en Angleterre et en France au milieu du 17e siècle, mais à compter de cette date, les travailleurs anglais, contrairement à la France, sont devenus plus coûteux relativement au coût des biens d’équipement. En d’autres termes, les incitations à remplacer les travailleurs par des machines ont augmenté en Angleterre durant cette période, mais pas en France. En France, les incitations à économiser de la main-d’œuvre grâce à des innovations furent plus importantes à la fin du 16e siècle que deux cents ans plus tard, à l’époque où la Révolution industrielle commença à transformer la Grande-Bretagne.

Grâce au modèle développé dans la section précédente, nous avons appris que la technologie adoptée dépend du prix relatif des facteurs de production. En combinant les prédictions du modèle avec les données historiques, nous aboutissons à une explication de la date et du lieu d’émergence de la Révolution industrielle :


  	les salaires, relativement au coût de l’énergie et des biens d’équipement, ont augmenté en Grande-Bretagne au 18e siècle, par rapport aux siècles précédents ;

  	les salaires, relativement au coût de l’énergie et des biens d’équipement, étaient plus élevés en Grande-Bretagne au 18e siècle, qu’ailleurs dans le monde.



Il n’y pas de doute que le fait que la Grande-Bretagne fut un pays si inventif ait également aidé. Il y avait de nombreux travailleurs qualifiés, des ingénieurs et des fabricants qui pouvaient construire les machines conçues par les inventeurs.





            [image: Coût des différentes technologies pour produire 100 mètres de drap en Grande-Bretagne aux 17e et 18e siècles. ]



Figure 2.12 
Coût des différentes technologies pour produire 100 mètres de drap en Grande-Bretagne aux 17e et 18e siècles.









            [image: La technologie au 17e siècle : Les prix relatifs prévalant au 17e siècle sont indiqués par la droite d’isocoût HJ. On utilisait à l’époque la technologie B. Pour ces prix relatifs, il n’existait pas d’incitation à développer une technologie telle que A, située en dehors de la droite d’isocoût HJ. ]



La technologie au 17e siècle



Les prix relatifs prévalant au 17e siècle sont indiqués par la droite d’isocoût HJ. On utilisait à l’époque la technologie B. Pour ces prix relatifs, il n’existait pas d’incitation à développer une technologie telle que A, située en dehors de la droite d’isocoût HJ.









            [image: La technologie au 18e siècle : Au 18e siècle, les droites d’isocoût comme la droite FG étaient bien plus pentues, car le prix relatif du travail par rapport au charbon était plus élevé. Le coût relatif était suffisamment élevé pour rendre la technologie A moins coûteuse que la technologie B. ]



La technologie au 18e siècle



Au 18e siècle, les droites d’isocoût comme la droite FG étaient bien plus pentues, car le prix relatif du travail par rapport au charbon était plus élevé. Le coût relatif était suffisamment élevé pour rendre la technologie A moins coûteuse que la technologie B.









            [image: Pourquoi la technologie A est-elle moins coûteuse ? : Nous savons que lorsque le prix relatif du travail est élevé, la technologie A est moins coûteuse car la technologie B est située en dehors de la droite d’isocoût FG. ]



Pourquoi la technologie A est-elle moins coûteuse ?



Nous savons que lorsque le prix relatif du travail est élevé, la technologie A est moins coûteuse car la technologie B est située en dehors de la droite d’isocoût FG.









    
        

        
    

    
        L’historien de l’économie Bob Allen explique pourquoi la Grande-Bretagne s’est industrialisée, mais pas les autres pays au même moment.
    




  Exercice 2.4 La Grande-Bretagne, oui, mais pas la France

  Regardez notre vidéo dans laquelle Bob Allen, un historien de l’économie, explique pourquoi, selon lui, la Révolution industrielle a eu lieu à une époque et dans une région particulières.

  
    	Résumez la thèse d’Allen en utilisant le concept de rentes économiques. Quelles hypothèses ceteris paribus faites-vous ?

    	Quels autres facteurs importants peuvent expliquer l’émergence de technologies intensives en énergie en Grande-Bretagne au 18e siècle ?

  



Les prix relatifs du travail, de l’énergie et du capital peuvent aider à expliquer pourquoi les technologies économes en main-d’œuvre de la Révolution industrielle ont d’abord été adoptées en Angleterre, et pourquoi à cette époque le progrès technologique fut plus rapide en Angleterre comparativement au continent européen, et plus rapides encore comparativement à l’Asie.

Pour quelles raisons des pays comme la France et l’Allemagne, et plus tard la Chine et l’Inde, ont-ils adopté ces nouvelles technologies ? L’une des réponses possibles est qu’un progrès technologique supplémentaire a été réalisé. Une nouvelle technologie a été développée et a supplanté la technologie en place. Le progrès technologique signifiait qu’il fallait de plus faibles quantités de facteurs de production pour produire 100 mètres de drap. Nous pouvons utiliser le modèle pour l’illustrer. Dans la Figure 2.13, le progrès technologique mène à l’invention d’une technologie supérieure, intensive en énergie, appelée A′. L’analyse dans la Figure 2.13 montre qu’à partir du moment où A′ est disponible, elle sera choisie à la fois par les pays utilisant jusqu’ici A ou B.





            [image: La technologie A′ est moins coûteuse que A et B, à la fois dans les pays où les salaires sont relativement élevés (droite d’isocoût FG) et dans les économies à bas salaires où l’énergie coûte cher (droite d’isocoût HJ). La nouvelle technologie économe en travail et en énergie, A′, est située à l’intérieur de FG et HJ. Elle sera donc adoptée dans les deux types d’économie. ]



Figure 2.13 
Coût des différentes technologies pour produire 100 mètres de drap.









            [image: Intensive en travail ou en énergie ? : Quand le prix relatif du travail est élevé, la technologie A, intensive en énergie, est choisie. Quand le prix relatif du travail est faible, la technologie B, intensive en main-d’œuvre, est choisie. ]



Intensive en travail ou en énergie ?



Quand le prix relatif du travail est élevé, la technologie A, intensive en énergie, est choisie. Quand le prix relatif du travail est faible, la technologie B, intensive en main-d’œuvre, est choisie.









            [image: Une amélioration dans la technologie : Des améliorations dans la technologie de fabrication de drap ont lieu – une nouvelle technologie appelée A′ est disponible. Cette technologie utilise deux fois moins d’énergie par travailleur pour produire 100 mètres de drap. La nouvelle technologie domine A. ]



Une amélioration dans la technologie



Des améliorations dans la technologie de fabrication de drap ont lieu – une nouvelle technologie appelée A′ est disponible. Cette technologie utilise deux fois moins d’énergie par travailleur pour produire 100 mètres de drap. La nouvelle technologie domine A.









            [image: A′ est moins coûteuse : La technologie A′ est moins coûteuse que A et B, à la fois dans les pays où les salaires sont relativement élevés (droite d’isocoût FG) et dans les économies à bas salaires où l’énergie coûte cher (droite d’isocoût HJ). La nouvelle technologie économe en travail et en énergie, A′, est située à l’intérieur de FG et HJ. Elle sera donc adoptée dans les deux types d’économie. ]



A′ est moins coûteuse



La technologie A′ est moins coûteuse que A et B, à la fois dans les pays où les salaires sont relativement élevés (droite d’isocoût FG) et dans les économies à bas salaires où l’énergie coûte cher (droite d’isocoût HJ). La nouvelle technologie économe en travail et en énergie, A′, est située à l’intérieur de FG et HJ. Elle sera donc adoptée dans les deux types d’économie.








Un deuxième facteur qui a permis la diffusion des nouvelles technologies dans le monde était la croissance des salaires et la baisse des coûts de l’énergie (due, par exemple, à des coûts de transport plus faibles, permettant aux pays d’importer de l’énergie de l’étranger à faible coût). Cela a rendu les droites d’isocoût plus pentues dans les pays pauvres et a donné une incitation à adopter une technologie économe en main-d’œuvre.12

Quoi qu’il en soit, les nouvelles technologies ont commencé à se diffuser, et les divergences en termes de technologie et de niveaux de vie se sont finalement estompées au profit d’une convergence – au moins parmi les pays au sein desquels la révolution capitaliste avait commencé.13

On constate néanmoins que certaines technologies qui avaient été remplacées en Grande-Bretagne au cours de la Révolution industrielle sont toujours utilisées dans certains pays. Le modèle prédit que le prix relatif du travail doit être très faible dans de telles situations, ce qui se traduit par une droite d’isocoût très plate. La technologie B pourrait être préférée sur la Figure 2.13, même si la technologie A′ est disponible, si la droite d’isocoût est plus plate que HJ, de sorte qu’elle passe par B, tout en étant en-dessous de A′.


  Question 2.5 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez à nouveau la Figure 2.12 qui représente les droites d’isocoût pour les 17e et 18e siècles en Grande-Bretagne.

  Laquelle de ces affirmations est vraie ?

  
    	La droite d’isocoût HJ davantage plate pour le 17e siècle en Grande-Bretagne indique des salaires plus élevés par rapport au prix du charbon.

    	L’augmentation des salaires relativement au coût de l’énergie au 18e siècle est représentée par le déplacement vers l’extérieur de la droite d’isocoût HJ, pour atteindre la droite d’isocoût parallèle passant par A.

    	Si le niveau des salaires avait chuté avec la baisse des coûts de l’énergie (en raison de coûts de transport plus faibles, par exemple), alors la Grande-Bretagne aurait certainement conservé la technologie B au 18e siècle.

    	La comparaison entre l’isocoût FG et l’isocoût parallèle passant par B suggère qu’une rente d’innovation a été acquise au 18e siècle en Grande-Bretagne lorsque les entreprises sont passées de la technologie B à A.

  

  
    	La pente de la droite d’isocoût correspond à moins le ratio des prix, −(salaire/prix du charbon). Une droite d’isocoût plus plate indique des salaires plus faibles par rapport au prix du charbon.

    	Une augmentation du niveau des salaires par rapport au coût de l’énergie entrainerait une droite d’isocoût plus pentue.

    	Ce sont les prix relatifs qui comptent, pas le niveau absolu. Ainsi, si les salaires chutent, mais relativement moins que les coûts de l’énergie, de telle sorte que le ratio des prix continue à augmenter, la technologie A restera le meilleur choix.

    	La comparaison entre ces deux droites montre que le coût de production est plus faible en A qu’en B. Ainsi, les entreprises ayant adopté la technologie A bénéficient d’un profit supérieur à celui qu’elles gagnaient avec la technologie alternative : une rente d’innovation.

  




  Exercice 2.5 Pourquoi la Révolution industrielle ne s’est-elle pas produite en Asie ?

  Lisez la réponse de David Landes à cette question, et cette synthèse de la littérature sur la grande divergence pour réfléchir aux raisons pour lesquelles la Révolution industrielle s’est produite en Europe plutôt qu’en Asie, et en Grande-Bretagne plutôt qu’en Europe continentale.

  
    	Quels arguments avez-vous trouvé les plus convaincants, et pourquoi ?

    	Quels arguments avez-vous trouvé les moins convaincants, et pourquoi ?

  



2.7 L’économie malthusienne : décroissance de la productivité moyenne du travail

Les données historiques vont dans le sens de notre modèle fondé sur les prix relatifs et les rentes d’innovation et qui fournit une explication simple de la distribution chronologique et géographique de la révolution technologique permanente.14

Cela explique en partie l’accélération sur la courbe en forme de crosse de hockey. Mais l’explication de la longue partie plate, le manche de la crosse de hockey, est toute différente, et nécessite un autre modèle.

Malthus a fourni un modèle de l’économie qui prédit un schéma de développement compatible avec la longue partie plate de la courbe en forme de crosse de hockey représentant le PIB par tête (cf. la Figure 1.1a de l’Unité 1). Son modèle introduit des concepts qui sont largement utilisés en économie. L’un des concepts les plus importants repose sur l’idée de la décroissance du rendement moyen d’un facteur de production.

Décroissance du rendement moyen du travail

Pour comprendre ce que cela signifie, imaginons une société agraire qui ne produit qu’un seul bien, des céréales. Supposons que la production de céréales soit un processus très simple – elle nécessite seulement le travail du fermier sur la terre. En d’autres termes, nous ignorons que la production de céréales nécessite également des outils pour bêcher, des moissonneuses-batteuses, des silos et d’autres types de bâtiments et d’équipements.


	facteurs de production
	Le travail, les machines et équipements (souvent désignés par le capital), les terres et les autres facteurs de production.



Le travail et la terre (et les autres facteurs que nous ignorons) sont appelés des facteurs de production, ce qui signifie qu’ils sont des inputs dans le processus de production. Dans le modèle construit précédemment pour représenter le changement de technologie, les facteurs de production étaient l’énergie et le travail.

Pour simplifier davantage, nous faisons une autre hypothèse ceteris paribus : il existe une quantité fixe de terres disponibles, de qualité uniforme. Nous imaginons que la terre est répartie entre 800 fermes. Dans chaque ferme ne travaille qu’un seul fermier. Chaque fermier travaille le même nombre d’heures au cours de l’année. Ensemble, ces 800 fermiers produisent un total de 500 000 kilos de céréales. La productivité moyenne du travail d’un fermier est :


	productivité moyenne
	Quantité totale produite divisée par un facteur de production particulier, par exemple par travailleur (divisée par le nombre de travailleurs) ou par travailleur et par heure (production totale divisée par le nombre total d’heures de travail).






  Fonction de production

  Cela décrit la relation entre la quantité produite et les quantités de facteurs de production utilisées à cette fin.



Pour comprendre ce qui se passera quand la population croît et qu’il y a plus de fermiers travaillant la même quantité limitée de terres, nous avons besoin de ce que les économistes appellent la fonction de production du fermier. Cela indique la quantité produite pour n’importe quel nombre de fermiers travaillant une quantité limitée de terres. Le cas échéant, nous gardons constants tous les autres facteurs de production, y compris la terre, de sorte que nous considérons uniquement comment la quantité produite varie avec la quantité de travail.

Dans les sections précédentes, vous avez déjà vu des fonctions de production très simples qui spécifiaient les quantités de travail et d’énergie nécessaires à la production de 100 mètres de drap. Par exemple, dans la Figure 2.3, la fonction de production de la technologie B dit que si 4 travailleurs et 2 tonnes de charbon sont utilisés, alors 100  mètres de drap seront produits. La fonction de production de la technologie A nous fournit un autre énoncé conditionnel : si 1 travailleur et 6 tonnes de charbon sont utilisés, alors 100 mètres de drap seront produits. La fonction de production des céréales est également un énoncé conditionnel, indiquant que s’il y a X fermiers, ils récolteront Y céréales.

La Figure 2.14a liste des quantités de travail associées à des quantités de céréales produites. Dans la troisième colonne, nous avons calculé le rende­ment moyen du travail. Dans la Figure 2.14b, nous dessinons la fonction, en supposant que la relation est vraie pour tous les fermiers et les montants produits de céréales (et pas seulement les quantités listées dans le tableau).

Leibniz : Économie malthusienne : décroissance de la productivité moyenne du travail

Nous appelons cela une fonction de production car une fonction est une relation entre deux quantités (des facteurs de production et une quantité produite ici), qui peut être exprimée mathématiquement sous la forme :



On dit que « Y est une fonction de X ». Ici, X est la quantité de travail consacrée à la culture des terres. Y est la quantité de céréales produite par ce facteur de production. La fonction f(X) décrit la relation entre X et Y, représentée par la courbe sur le graphique.





  
    
      	Facteur travail (nombre de travailleurs)
      	Production de céréales (kg)
      	Productivité moyenne du travail (kg/travailleur)
    

  
  
    
      	200
      	200 000
      	1 000
    

    
      	400
      	330 000
      	825
    

    
      	600
      	420 000
      	700
    

    
      	800
      	500 000
      	625
    

    
      	1 000
      	570 000
      	570
    

    
      	1 200
      	630 000
      	525
    

    
      	1 400
      	684 000
      	490
    

    
      	1 600
      	732 000
      	458
    

    
      	1 800
      	774 000
      	430
    

    
      	2 000
      	810 000
      	405
    

    
      	2 200
      	840 000
      	382
    

    
      	2 400
      	864 000
      	360
    

    
      	2 600
      	882 000
      	340
    

    
      	2 800
      	894 000
      	319
    

    
      	3 000
      	900 000
      	300
    

  





Figure 2.14a 
Valeurs constatées de la fonction de production d’un fermier : décroissance de la productivité moyenne du travail.










            [image: Fonction de production d’un fermier : décroissance de la productivité moyenne du travail. ]



Figure 2.14b 
Fonction de production d’un fermier : décroissance de la productivité moyenne du travail.









            [image: La fonction de production du fermier : La fonction de production montre la relation entre le nombre de fermiers travaillant la terre et la quantité de céréales récoltée à la fin de la saison. ]



La fonction de production du fermier



La fonction de production montre la relation entre le nombre de fermiers travaillant la terre et la quantité de céréales récoltée à la fin de la saison.









            [image: Production avec 800 fermiers : Le point A de la fonction de production représente la quantité de céréales produite par 800 fermiers. ]



Production avec 800 fermiers



Le point A de la fonction de production représente la quantité de céréales produite par 800 fermiers.









            [image: Production avec 1 600 fermiers : Le point B de la fonction de production représente la quantité de céréales produite par 1 600 fermiers. ]



Production avec 1 600 fermiers



Le point B de la fonction de production représente la quantité de céréales produite par 1 600 fermiers.









            [image: La production moyenne diminue : Au point A, la productivité moyenne du travail est 500 000 ÷ 800 = 625 kg de céréales par fermier. Au point B, la productivité moyenne du travail est 732 000 ÷ 1 600 = 458 kg de céréales par fermier. ]



La production moyenne diminue



Au point A, la productivité moyenne du travail est 500 000 ÷ 800 = 625 kg de céréales par fermier. Au point B, la productivité moyenne du travail est 732 000 ÷ 1 600 = 458 kg de céréales par fermier.









            [image: La pente de la corde représente la productivité moyenne : La pente de la corde partant de l’origine et passant par le point B situé sur la fonction de production représente la productivité moyenne du travail au point B. La pente est de 458, ce qui signifie que la productivité moyenne est de 458 kg par fermier lorsque 1 600 fermiers travaillent la terre. ]



La pente de la corde représente la productivité moyenne



La pente de la corde partant de l’origine et passant par le point B situé sur la fonction de production représente la productivité moyenne du travail au point B. La pente est de 458, ce qui signifie que la productivité moyenne est de 458 kg par fermier lorsque 1 600 fermiers travaillent la terre.









            [image: La corde en A est plus pentue que celle en B : La pente de la corde entre l’origine et le point A est plus forte que celle menant à B. Lorsque seulement 800 fermiers travaillent la terre, la productivité moyenne du travail est plus élevée. La pente est de 625, ce qui correspond à la productivité moyenne de 625 kg par fermier, calculée précédemment. ]



La corde en A est plus pentue que celle en B



La pente de la corde entre l’origine et le point A est plus forte que celle menant à B. Lorsque seulement 800 fermiers travaillent la terre, la productivité moyenne du travail est plus élevée. La pente est de 625, ce qui correspond à la productivité moyenne de 625 kg par fermier, calculée précédemment.









  Exercice 2.6 La fonction de production du fermier

  Dans l’Unité 1, nous avons expliqué que l’économie fait partie de la biosphère. Considérez l’agriculture d’un point de vue biologique.

  
    	
      Trouvez combien de calories sont brûlées par un fermier travaillant la terre, et combien de calories sont contenues dans 1 kg de céréales.

    

    	
      L’agriculture génère-t-elle un surplus de calories – plus de calories produites que de calories brûlées par le facteur travail – d’après la fonction de production de la Figure 2.14b ?

    

  



Notre fonction de production des céréales est hypothétique, mais, sous deux aspects, elle repose sur des hypothèses plausibles s’agissant de la manière dont la quantité produite dépend du nombre de fermiers.

Le travail, combiné avec la terre, est productif. Cela n’est pas surprenant. Plus il y a de fermiers, plus la quantité de céréales produite est importante, au moins jusqu’à un certain point (3 000 fermiers ici).


	rendements moyens décroissants du travail
	Une situation dans laquelle, plus on augmente la quantité de travail  utilisée dans un processus de production donné, plus la productivité moyenne du travail décroît.



Quand il y a davantage de fermiers travaillant la terre, la productivité moyenne du travail baisse. Cette décroissance de la productivité moyenne du travail constitue l’un des deux piliers du modèle de Malthus.

Rappelez-vous que la productivité moyenne du travail est la quantité de céréales divisée par la quantité du facteur travail. D’après la fonction de production dans la Figure 2.14b, ou le tableau de la Figure 2.14a (tous les deux donnent la même information), nous voyons qu’un facteur annuel de 800 fermiers travaillant la terre génère un rendement moyen par fermier de 625 kg de céréales. Augmenter le facteur travail à 1 600 fermiers produit un rendement moyen de 458 kg. La productivité moyenne du travail chute à mesure de l’accroissement de la main-d’œuvre. Cela inquiétait Malthus.

Pour comprendre son inquiétude, imaginons qu’une génération plus tard, chaque fermier ait eu de nombreux enfants, de sorte qu’il n’y ait pas un fermier par ferme, mais deux. La quantité totale du facteur travail allouée à la production agricole était de 800, elle est maintenant de 1 600. Précédemment établie à 625 kg de céréales par fermier, la récolte moyenne est désormais seulement de 458 kg par fermier.

Vous pourriez soutenir que dans le monde réel, quand la population augmente, plus de terres peuvent être utilisées pour l’agriculture. Mais Malthus soulignait que les premières générations de fermiers auraient choisi les meilleures terres, de sorte que les terres restantes auraient été moins fertiles. Cela réduit également la productivité moyenne du travail.

Aussi, la décroissance de la productivité moyenne du travail peut être causée par :


  	une plus grande quantité de main-d’œuvre allouée à une quantité fixe de terres ;

  	une plus grande quantité de terres (de qualité inférieure) mises en culture.



Puisque le rendement moyen du travail diminue à mesure que la quantité de travail allouée à la production de céréales augmente, le revenu du travail n’aura de cesse de diminuer.


  Question 2.6 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez à nouveau la Figure 2.14b qui décrit la fonction de production de céréales des fermiers dans des conditions de culture comparables à la moyenne avec la technologie actuellement disponible.

  Nous pouvons vérifier que :

  
    	Dans une année marquée par des conditions météorologiques exceptionnellement bonnes, la courbe de la fonction de production sera plus élevée et parallèle à la courbe de la Figure 2.14b.

    	Une découverte de nouvelles graines de céréales à hauts rendements entrainerait une inclinaison de la fonction de production, qui pivoterait dans le sens inverse des aiguilles d’une montre à partir de l’origine.

    	Pendant une année de sécheresse, la courbe de production pourra être décroissante quand le nombre de fermiers sera grand.

    	S’il existe une limite supérieure à la quantité de céréales pouvant être produite, la courbe finira par être horizontale quand le nombre de fermiers est grand.

  

  
    	En l’absence de fermiers, il n’y a pas de production. Par conséquent, toutes les courbes doivent commencer à l’origine, et ne peuvent pas se déplacer vers le haut ou vers le bas de manière parallèle.

    	Une telle découverte augmenterait les kilogrammes de céréales produits pour un nombre donné de fermiers (sauf pour zéro) ; ceci peut être représenté graphiquement comme un pivot de la courbe de la fonction de production, dans le sens inverse des aiguilles d’une montre.

    	Une courbe décroissante représente une diminution de la production à mesure que le nombre de fermiers augmente. Cela serait le cas uniquement si des travailleurs supplémentaires avaient des effets négatifs sur la productivité des travailleurs existants, hypothèse que nous écartons normalement.

    	Une limite supérieure implique que les fermiers supplémentaires ne produiraient pas de kilogrammes supplémentaires de céréales ; ce qui serait représenté graphiquement par une fonction de production plate après la limite supérieure.
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2.8 L’économie malthusienne : la population croît quand le niveau de vie augmente

La décroissance de la productivité moyenne du travail n’explique pas toute seule la portion longue et plate de la courbe en forme de crosse de hockey. Tout ce que ce concept indique, c’est que les niveaux de vie dépendent de la taille de la population. Il n’explique pas pourquoi, sur le long terme, les niveaux de vie et la croissance démographique n’ont pas tellement évolué. Pour cela, nous avons besoin de l’autre partie du modèle de Malthus, à savoir : l’augmentation des niveaux de vie génère une augmentation de la population.

Malthus ne fut pas le premier à avoir cette idée. Des années avant que Malthus ne développe ses théories, Richard Cantillon, un économiste irlandais, avait déclaré que « les hommes se reproduisent comme des souris dans une grange s’ils ont accès à des moyens de subsistance illimités ».

La théorie malthusienne considérait que les individus n’étaient pas foncièrement différents des autres animaux :


  « Bien que l’homme s’élève au-dessus de tous les autres animaux par ses capacités intellectuelles, on ne saurait supposer que les lois physiques auxquelles il est soumis sont fondamentalement différentes de celles que l’on voit s’imposer au reste du règne vivant. »15



Les deux idées centrales du modèle de Malthus sont donc :


  	la loi de la décroissance de la productivité moyenne du travail ;

  	la croissance démographique en cas d’augmentation des niveaux de vie.



Imaginons un troupeau d’antilopes dans une vaste plaine déserte. Il n’existe pas de prédateurs compliquant leurs vies (ou notre analyse). Lorsque les antilopes sont mieux nourries, elles vivent plus longtemps et se reproduisent davantage. Quand le troupeau est de petite taille, les antilopes ont de la nourriture en abondance, et le troupeau s’agrandit.

Avec le temps, le troupeau devient si grand relativement à la taille de la plaine que les antilopes ne trouvent plus assez de nourriture. Comme l’espace en termes de terres disponibles pour chaque animal diminue, leur niveau de vie commence à baisser. Ce déclin continue tant que le troupeau continue de grandir en taille.

Comme chaque animal trouve moins à manger, les antilopes vont moins se reproduire et mourir précocément, de sorte que la croissance démographique va ralentir. Finalement, leur niveau de vie diminuera jusqu’au point où le troupeau cessera de grandir. Les antilopes occuperont toute la plaine. À ce stade, chaque animal consommera une quantité de nourriture que nous allons définir comme le niveau de subsistance. Lorsque la croissance démographique a abaissé le niveau de vie des animaux au niveau de subsistance, le troupeau cesse de grossir.

Si les animaux mangeaient moins que le niveau de subsistance, la taille du troupeau se mettrait en fait à diminuer. Et quand la consommation excède le niveau de subsistance, la taille du troupeau augmente.

Selon Malthus, la même logique s’applique lorsqu’on considère une population humaine vivant dans un pays avec une quantité fixe de surface arable. Tant que les hommes sont bien nourris, ils se reproduisent comme les souris de Cantillon dans leur grange. Mais ils finiront par occuper tout le pays, et une croissance démographique supplémentaire fera baisser les revenus d’un grand nombre d’individus en raison de la décroissance de la productivité moyenne du travail. La baisse du niveau de vie ralentira la croissance de la population en provoquant l’augmentation des taux de mortalité et la baisse des taux de natalité ; finalement, les revenus se stabiliseront au niveau de subsistance.

Le modèle de Malthus aboutit à un équilibre, dans lequel il y a un niveau de revenu juste suffisant pour permettre un niveau de consommation de subsistance. Les variables qui restent constantes au point d’équilibre sont :


  	la taille de la population ;

  	le niveau de revenu de la population.



Si les conditions changent, alors la population et les revenus peuvent changer également, mais l’économie finira par retourner à un équilibre où le revenu est au niveau de subsistance.


  Exercice 2.7 Les individus sont-ils réellement comme les autres animaux ?

  Malthus écrivait : « [On] ne saurait supposer que les lois physiques auxquelles [l’homme] est soumis sont fondamentalement différentes de celles que l’on voit s’imposer au reste du règne vivant. »

  Êtes-vous d’accord ? Expliquez votre raisonnement.



L’économie malthusienne : l’effet du progrès technologique

Nous savons que pendant des siècles avant la Révolution industrielle, des améliorations technologiques se sont produites dans beaucoup d’endroits dans le monde, y compris en Grande-Bretagne. Pourtant, les conditions de vie ne se sont pas modifiées. Le modèle de Malthus peut-il expliquer cette observation ?

La Figure 2.15 illustre comment la combinaison de la décroissance de la productivité moyenne du travail, d’une part, et de l’effet de revenus plus élevés sur la croissance démographique, d’autre part, implique qu’à très long terme, le revenu des fermiers n’augmente pas sous l’effet du progrès technologique. Dans la figure, les éléments situés à gauche sont les causes des éléments situés à droite.




            [image: Modèle de Malthus : l’effet d’une amélioration de la technologie ]



Figure 2.15 
Modèle de Malthus : l’effet d’une amélioration de la technologie.






En partant de l’équilibre, avec un revenu au niveau de subsistance, une nouvelle technologie telle que des graines de meilleure qualité augmente le revenu par personne sur la quantité de terres fixes existante. Des niveaux de vie plus élevés conduisent à une augmentation de la population. Comme plus de personnes occupent la terre, la diminution des rendements moyens du travail implique une baisse du revenu moyen par personne. Les revenus reviennent finalement au niveau de subsistance, avec une taille de population supérieure.

Pourquoi la population est-elle plus importante avec le nouvel équilibre ? La production par fermier est maintenant plus élevée pour tout nombre de fermiers. La population ne revient pas à son niveau initial, car le revenu est au-dessus du niveau de subsistance. Une meilleure technologie offre un revenu de subsistance pour une population plus grande.

La rubrique Einstein à la fin de cette section montre comment représenter graphiquement le modèle de Malthus, et comment l’utiliser pour étudier l’effet d’une nouvelle technologie.

Le modèle de Malthus prédit que les améliorations technologiques ne causeront pas une hausse des niveaux de vie si :


  	le rendement moyen du travail diminue lorsqu’une quantité supérieure de main-d’œuvre est assignée à une quantité de terres fixes ;

  	la population augmente en réponse à l’augmentation de salaires réels.



Ensuite, dans le long terme, une augmentation de la productivité conduira à une population plus importante, mais pas à des salaires plus élevés. Cette conclusion déprimante fut, pendant un temps, considérée si universelle et inévitable qu’on l’appela la Loi de Malthus.



  Einstein Modéliser Malthus

  La théorie de Malthus est résumée dans la Figure 2.16, en utilisant deux graphiques.

  La droite décroissante sur le graphique de gauche montre que plus la taille de la population est grande, plus le niveau de salaires est bas, en raison des rendements décroissants du travail. La droite croissante sur le graphique de droite montre la relation entre les salaires et la croissance démographique. Quand les salaires sont élevés, la population augmente, car des niveaux de vie plus élevés entraînent plus de naissances et moins de décès.

  



            [image: Une économie malthusienne : Une économie malthusienne. ]



Une économie malthusienne



Figure 2.16 
Une économie malthusienne.









            [image: Graphique de gauche : comment les salaires dépendent de la taille de la population : À un niveau de population intermédiaire, le salaire des personnes qui travaillent la terre est au niveau de subsistance (point A). Le salaire est plus élevé au point B, où la population est plus petite, parce que la productivité moyenne du travail est plus élevée. ]



Graphique de gauche : comment les salaires dépendent de la taille de la population



À un niveau de population intermédiaire, le salaire des personnes qui travaillent la terre est au niveau de subsistance (point A). Le salaire est plus élevé au point B, où la population est plus petite, parce que la productivité moyenne du travail est plus élevée.









            [image: Graphique de droite : comment la croissance démographique dépend des niveaux de vie : La droite du graphique de droite est croissante, ce qui indique que lorsque les salaires (sur l’axe des ordonnées) sont élevés, la croissance de la population (sur l’axe des abscisses) est positive (la population augmentera donc). Quand les salaires sont bas, la croissance de la population est négative (la population chute). ]



Graphique de droite : comment la croissance démographique dépend des niveaux de vie



La droite du graphique de droite est croissante, ce qui indique que lorsque les salaires (sur l’axe des ordonnées) sont élevés, la croissance de la population (sur l’axe des abscisses) est positive (la population augmentera donc). Quand les salaires sont bas, la croissance de la population est négative (la population chute).









            [image: Faire le lien entre les deux graphiques : Au point A, sur la gauche, la population est de taille intermédiaire et le salaire est au niveau de subsistance. Le tracé vers le point A′ sur la droite montre que la croissance démographique est égale à zéro. Ainsi, si l’économie est au point A, elle est à l’équilibre : la population reste constante et les salaires restent au niveau de subsistance. ]



Faire le lien entre les deux graphiques



Au point A, sur la gauche, la population est de taille intermédiaire et le salaire est au niveau de subsistance. Le tracé vers le point A′ sur la droite montre que la croissance démographique est égale à zéro. Ainsi, si l’économie est au point A, elle est à l’équilibre : la population reste constante et les salaires restent au niveau de subsistance.









            [image: Une population plus petite : Après une épidémie, par exemple, l’économie est au pointB, avec un salaire plus élevé et une population moindre. Le point B′, sur la droite, montre que la population augmentera. ]



Une population plus petite



Après une épidémie, par exemple, l’économie est au point B, avec un salaire plus élevé et une population moindre. Le point B′, sur la droite, montre que la population augmentera.









            [image: L’économie retourne à l’équilibre : Au fur et à mesure que la population augmente, l’économie se déplace vers le bas dans le graphique de gauche : les salaires chutent jusqu’à ce qu’ils atteignent l’équilibre en A. ]



L’économie retourne à l’équilibre



Au fur et à mesure que la population augmente, l’économie se déplace vers le bas dans le graphique de gauche : les salaires chutent jusqu’à ce qu’ils atteignent l’équilibre en A.








  Pris ensemble, les deux graphiques expliquent la trappe malthusienne. La population sera constante quand le salaire sera au niveau de subsistance. Elle augmentera quand le salaire sera supérieur au niveau de subsistance et elle chutera quand le salaire sera au-dessous du niveau de subsistance.

  La Figure 2.17 montre comment le modèle malthusien prédit que même si la productivité augmente, cela ne se traduira pas par une hausse du niveau de vie dans le long terme.

  



            [image: Introduction d’une nouvelle technologie dans une économie malthusienne : Introduction d’une nouvelle technologie dans une économie malthusienne. ]



Introduction d’une nouvelle technologie dans une économie malthusienne



Figure 2.17 
Introduction d’une nouvelle technologie dans une économie malthusienne.









            [image: L’économie est initialement à l’équilibre : L’économie débute au point A, avec une population de taille intermédiaire et des salaires au niveau de subsistance. ]



L’économie est initialement à l’équilibre



L’économie débute au point A, avec une population de taille intermédiaire et des salaires au niveau de subsistance.









            [image: Une avancée technologique – hausse des salaires : Une amélioration technologique (par exemple, de meilleures graines) augmente le rendement moyen du travail, et le salaire est plus élevé quelle que soit la taille de la population. La droite du salaire réel se déplace vers le haut. Au niveau de population initial, le salaire augmente et l’économie se déplace au point D. ]



Une avancée technologique – hausse des salaires



Une amélioration technologique (par exemple, de meilleures graines) augmente le rendement moyen du travail, et le salaire est plus élevé quelle que soit la taille de la population. La droite du salaire réel se déplace vers le haut. Au niveau de population initial, le salaire augmente et l’économie se déplace au point D.









            [image: La population commence à augmenter : Au point D, le salaire s’est élevé au-dessus du niveau de subsistance et par conséquent la population commence à augmenter (point D′). ]



La population commence à augmenter



Au point D, le salaire s’est élevé au-dessus du niveau de subsistance et par conséquent la population commence à augmenter (point D′).









            [image: La population augmente : À mesure que la population augmente, les salaires chutent, à cause des rendements décroissants du travail. L’économie se déplace du point D vers le bas le long de la courbe des salaires réels. ]



La population augmente



À mesure que la population augmente, les salaires chutent, à cause des rendements décroissants du travail. L’économie se déplace du point D vers le bas le long de la courbe des salaires réels.









            [image: C est l’équilibre avec la nouvelle technologie : Au point C, le salaire a de nouveau atteint le niveau de subsistance. La population reste constante (point C′). La taille de la population est plus élevée à l’équilibre C qu’elle ne l’était à l’équilibre A. ]



C est l’équilibre avec la nouvelle technologie



Au point C, le salaire a de nouveau atteint le niveau de subsistance. La population reste constante (point C′). La taille de la population est plus élevée à l’équilibre C qu’elle ne l’était à l’équilibre A.











  Exercice 2.8 Niveaux de vie dans le monde malthusien

  Imaginez que la courbe de la croissance démographique dans le bloc droit de la Figure 2.16 se déplace vers la gauche (avec moins de naissances, ou plus de décès, pour tous les niveaux de salaires). Expliquez ce qui arriverait aux niveaux de vie, en décrivant la transition vers le nouvel équilibre.
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2.9 La trappe malthusienne et la stagnation économique à long terme

L’impact majeur à long terme de l’amélioration de la technologie dans ce monde malthusien a donc été une augmentation de la population. L’écrivain H. G. Wells, auteur de La Guerre des Mondes, écrivit en 1905 que l’Humanité « a utilisé les grands bienfaits de la science, aussitôt qu’elle les a obtenus, par une multiplication insensée du peuple ».

Nous avons donc désormais une explication possible pour la portion longue et plate de la crosse de hockey. Les êtres humains ont périodiquement inventé de meilleurs procédés de fabrication, à la fois dans le domaine de l’agriculture et dans l’industrie, ce qui a périodiquement augmenté le revenu des fermiers et des employés au-dessus du niveau de subsistance. L’interprétation malthusienne était que la hausse des salaires réels a poussé les jeunes couples à se marier plus tôt et à avoir plus d’enfants. Les salaires supérieurs ont également eu pour conséquence des taux de mortalité plus faibles. La croissance démographique a finalement contraint les salaires réels à revenir au niveau de subsistance, ce qui pourrait expliquer pourquoi la Chine et l’Inde, qui avaient des économies relativement développées à cette époque, ont fini par avoir des populations de taille importante, mais – jusqu’à récemment – des revenus très bas.

Tout comme dans notre modèle des rentes d’innovation, des prix relatifs et du progrès technologique, nous devons nous poser cette question : les données nous permettent-elles d’étayer la prédiction centrale du modèle malthusien, selon lequel les revenus vont revenir au niveau de subsistance ?

La Figure 2.18 est compatible avec les prédictions de Malthus. De la fin du 13e siècle au début du 17e siècle, la Grande-Bretagne a connu des périodes avec des salaires élevés, menant à une hausse de la population, menant à des salaires plus bas, menant à une baisse de la population, et ainsi de suite, comme un cercle vicieux.

Nous appréhendons d’une manière différente le cercle vicieux en prenant la Figure 2.18 et en nous concentrant sur la période entre 1340 et 1600, indiquée dans la Figure 2.19. Entre 1349 et 1351, entre un quart et un tiers de la population européenne est morte des suites de la peste bubonique connue sous le nom de Peste Noire. La partie basse constituée du schéma montre les liens de causalité derrière les effets que nous identifions dans le graphique.




            [image: La trappe malthusienne : salaires et population (Années 1280–Années 1600) ]



Figure 2.18 
La trappe malthusienne : salaires et population (Années 1280–Années 1600).
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            [image: Une économie malthusienne en Angleterre : La Peste Noire, l’offre de travail, le politique et les salaires : une économie malthusienne. ]



Une économie malthusienne en Angleterre



Figure 2.19 
La Peste Noire, l’offre de travail, le politique et les salaires : une économie malthusienne.
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            [image: Une économie malthusienne en Angleterre (1300–1600) : Dans ce graphique, nous examinons l’économie malthusienne qui a existé en Angleterre entre les années 1300 et 1600, mise en évidence ci-dessus. ]



Une économie malthusienne en Angleterre (1300–1600)



Dans ce graphique, nous examinons l’économie malthusienne qui a existé en Angleterre entre les années 1300 et 1600, mise en évidence ci-dessus.
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            [image: La Peste Noire (1348–50) : La peste bubonique de 1348–1350 était également appelée la Peste noire. Elle tua 1,5 million de personnes parmi la population anglaise alors estimée à 4 millions de personnes, ce qui s’est traduit par une chute spectaculaire de l’offre de travail. ]



La Peste Noire (1348–50)



La peste bubonique de 1348–1350 était également appelée la Peste noire. Elle tua 1,5 million de personnes parmi la population anglaise alors estimée à 4 millions de personnes, ce qui s’est traduit par une chute spectaculaire de l’offre de travail.
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            [image: Les revenus ont augmenté suite à l’épidémie : Cette baisse de la population s’est traduite par un bénéfice économique pour les fermiers et travailleurs qui ont survécu : les fermiers avaient à la fois plus de terres et des terres de meilleure qualité et les travailleurs pouvaient demander des salaires plus élevés. Les revenus augmentaient à mesure que la peste s’atténuait. ]



Les revenus ont augmenté suite à l’épidémie



Cette baisse de la population s’est traduite par un bénéfice économique pour les fermiers et travailleurs qui ont survécu : les fermiers avaient à la fois plus de terres et des terres de meilleure qualité et les travailleurs pouvaient demander des salaires plus élevés. Les revenus augmentaient à mesure que la peste s’atténuait.
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            [image: Les fermiers et les ouvriers ont utilisé leur pouvoir : En 1351, le roi Edouard III d’Angleterre tenta de limiter, par la loi, l’augmentation des salaires, ce qui contribua à causer une période de révoltes contre l’autorité, notamment la révolte des paysans de 1381. Malgré l’intervention du roi, les revenus ont continué à augmenter. ]



Les fermiers et les ouvriers ont utilisé leur pouvoir



En 1351, le roi Edouard III d’Angleterre tenta de limiter, par la loi, l’augmentation des salaires, ce qui contribua à causer une période de révoltes contre l’autorité, notamment la révolte des paysans de 1381. Malgré l’intervention du roi, les revenus ont continué à augmenter.
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            [image: La population a augmenté au 16e siècle : D’ici le milieu du 15e siècle, les salaires réels des ouvriers du bâtiment anglais ont doublé. Les salaires plus élevés ont permis à la population de se rétablir au 16e siècle, mais la loi de Malthus s’est vérifiée : à mesure que la population augmentait, les revenus ont baissé. ]



La population a augmenté au 16e siècle



D’ici le milieu du 15e siècle, les salaires réels des ouvriers du bâtiment anglais ont doublé. Les salaires plus élevés ont permis à la population de se rétablir au 16e siècle, mais la loi de Malthus s’est vérifiée : à mesure que la population augmentait, les revenus ont baissé.
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            [image: Stagnation malthusienne (1350–1600) : En 1600, les salaires réels avaient chuté au niveau observé trois siècles auparavant. ]



Stagnation malthusienne (1350–1600)



En 1600, les salaires réels avaient chuté au niveau observé trois siècles auparavant.
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            [image: Cause et effet dans l’économie malthusienne : Notre modèle de l’économie malthusienne nous aide à expliquer l’augmentation et la baisse des revenus entre 1300 et 1600 en Angleterre. ]



Cause et effet dans l’économie malthusienne



Notre modèle de l’économie malthusienne nous aide à expliquer l’augmentation et la baisse des revenus entre 1300 et 1600 en Angleterre.
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  Le déclin du nombre de personnes travaillant dans les fermes durant la Peste noire augmenta la productivité agricole, suivant le principe de la décroissance de la productivité moyenne du travail. Les fermiers étaient dans une situation plus avantageuse, qu’ils possèdent leur terre ou qu’ils paient un loyer fixe à un propriétaire. Les employeurs dans les villes ont dû offrir des salaires plus élevés également, afin d’attirer les travailleurs originaires des zones rurales.

  Les liens de cause à effet de la Figure 2.19 combinent les deux caractéristiques du modèle malthusien avec le rôle des événements politiques comme réponses à, et causes aux changements dans, l’économie. Quand, en 1349 et 1351, le roi Edouard fit adopter des lois visant à restreindre la hausse des salaires, l’économie (la baisse de l’offre de travail) l’emporta sur le politique : les salaires ont continué à augmenter, et les paysans ont commencé à exercer leur pouvoir accru, notamment en demandant plus de liberté et des impôts plus faibles lors de la révolte des paysans en 1381.

  Mais lorsque la population s’est rétablie au 16e siècle, l’offre de travail augmenta, ce qui fit diminuer les salaires. Selon ces données, l’explication malthusienne est compatible avec l’histoire de l’Angleterre à cette époque.




  Exercice 2.9 Qu’ajouteriez-vous ?

  Le schéma des causes et effets créé dans la Figure 2.19 fait appel à de nombreuses hypothèses de type ceteris paribus.

  
    	En quoi ce modèle simplifie-t-il la réalité ?

    	Qu’est-ce qui a été laissé de côté ?

    	Essayez de tracer à nouveau la figure en incluant d’autres facteurs qui vous semblent importants.

  




  Question 2.7 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez à nouveau la Figure 2.1 et la Figure 2.19 montrant des graphiques des salaires réels en Angleterre entre 1300 et 2000.

  Les faits suivants sont également précisés :

  Pendant la peste bubonique entre 1348 et 1351, entre un quart et un tiers de la population européenne est morte.

  Aux 17e et 18e siècles, les salaires des travailleurs non qualifiés par rapport aux revenus des propriétaires terriens ne représentaient qu’un cinquième de ce qu’ils avaient été au 16e siècle.

  Que pouvons-nous conclure de ces informations ?

  
    	Selon le modèle malthusien, la chute de la population à cause de la peste bubonique aurait mené à une augmentation de la productivité moyenne des travailleurs, entrainant l’augmentation observée du salaire réel après la peste.

    	Le doublement et la réduction de moitié de l’indice des salaires réels sur 250 ans à partir de 1350 est contraire au modèle malthusien.

    	La baisse de la part des travailleurs non qualifiés dans la production totale aux 17e et 18e siècles est due à la chute de leur productivité moyenne.

    	La chute des salaires relatifs des travailleurs non qualifiés aux 17e et 18e siècles a été l’un des facteurs ayant mené à l’augmentation du salaire réel au 19e siècle observée dans le graphique.

  

  
    	Dans le modèle malthusien, moins de travailleurs signifient une productivité moyenne plus élevée, augmentant la production par tête. Etant donné que le pouvoir de négociation n’est pas resté constant mais a augmenté, les travailleurs ont réclamé une plus grande part de cette production et les salaires réels ont augmenté.

    	Selon le modèle malthusien, l’augmentation de la population causée par la hausse des salaires réels aurait conduit à une diminution de la productivité moyenne, entrainant une chute du salaire réel au niveau de subsistance. C’est ce qui semble être vérifié par le graphique.

    	La productivité moyenne du travail détermine la taille du gâteau (la production totale), mais la part qui est réclamée par les travailleurs dépend de leur pouvoir de négociation, qui a diminué durant les cycles malthusiens sur le graphique.

    	Au contraire, la croissance des salaires s’est produite en dépit des faibles salaires par rapport aux revenus des propriétaires terriens. L’explication de ce processus est que les salaires sont restés élevés par rapport aux prix de l’énergie et des biens d’équipement, ce qui a conduit à des innovations visant des technologies moins intensives en travail.

  




  Exercice 2.10 Définir le progrès économique

  Les salaires réels ont également fortement augmenté à la suite de la Peste noire dans les autres pays pour lesquels nous avons des données, tels que l’Espagne, l’Italie, l’Égypte, les Balkans et Constantinople (aujourd’hui Istanbul).16

  
    	Comparez la croissance des salaires réels avec celle du PIB réel par tête, comme outils de mesure du progrès économique.

    	Confrontez vos arguments à ceux de vos camarades. Êtes-vous d’accord ou pas ? S’il y a désaccord entre vous, existe-t-il des faits qui pourraient vous rapprocher, et le cas échéant, lesquels ? S’il n’y en a pas, pourquoi êtes-vous en désaccord ?

  



Nous nous sommes concentrés sur les agriculteurs et les salariés, mais au sein de l’économie, tout le monde n’était pas pris dans une trappe malthusienne. Avec l’augmentation de la population, la demande de nourriture a également augmenté. Dès lors, la quantité limitée de terres pouvant être utilisée pour produire de la nourriture devait prendre de la valeur. Dans un monde malthusien où la population augmente, la croissance de la population doit donc mener à une amélioration de la position économique relative des propriétaires terriens.

C’est ce qui s’est passé en Angleterre : la Figure 2.19 indique que les salaires réels n’ont pas augmenté à très long terme (ils n’étaient pas plus élevés en 1800 qu’en 1450). L’écart de revenus entre les propriétaires terriens et les travailleurs s’est alors creusé. Aux 17e et 18e siècles, les salaires des travailleurs anglais non qualifiés relativement aux revenus des propriétaires terriens, ne correspondaient qu’à un cinquième de ce qu’ils étaient au 16e siècle.

Pourtant, alors que les salaires étaient bas relativement aux rentes des propriétaires terriens, ce n’est pas cette différence qui explique de manière décisive comment l’Angleterre est sortie de la trappe malthusienne. Le point-clé de ce processus est que les salaires sont restés élevés comparativement au prix du charbon (Figure 2.10) et qu’ils ont même augmenté relativement au coût d’utilisation des biens d’équipement (Figure 2.11), comme nous l’avons vu.
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2.10 Sortir de la stagnation malthusienne

Nassau Senior, l’économiste qui se lamentait du fait que le nombre de victimes de la famine irlandaise était tout à fait insuffisant, ne semblait pas manifester une grande compassion. Cependant, Malthus et lui n’avaient pas tort de penser que la combinaison d’une croissance démographique et d’une décroissance de la productivité moyenne du travail créerait un cercle vicieux de stagnation économique et de pauvreté. Toutefois, les graphiques en forme de crosse de hockey représentant les niveaux de vie montrent qu’ils ont eu tort de penser que cela ne pourrait jamais changer.

Ils n’ont pas considéré la possibilité que les améliorations technologiques puissent se produire à un taux plus rapide que celui de la croissance de la population, compensant la décroissance de la productivité moyenne du travail.

La révolution technologique permanente implique ainsi que le modèle malthusien n’est plus une description raisonnable du monde. Les niveaux de vie moyens ont augmenté de manière rapide et durable après la révolution capitaliste.

La Figure 2.20 représente le salaire réel et la population entre les années 1280 et 1860. Comme nous l’avons vu dans la Figure 2.18, du 13e au 16e siècle, il existait une relation négative très nette entre population et salaires réels : lorsque l’un augmentait, l’autre diminuait, comme le suggérait la théorie malthusienne.

Entre la fin du 16e et le début du 18e siècle, malgré une hausse des salaires, la croissance de la population a été faible. Autour de 1740, la logique malthusienne réapparaît (dans ce que nous labellisons « 18e siècle »). Puis vers 1800, l’économie se déplaça vers un régime entièrement nouveau, dans lequel la population et les salaires réels ont simultanément augmenté. C’est ce que nous appelons « Sortie de la trappe ».




            [image: Sortie de la trappe malthusienne. Note : la productivité du travail et les salaires réels sont des moyennes mobiles centrées sur cinq ans ]



Figure 2.20 
Sortie de la trappe malthusienne.
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La Figure 2.21 se concentre sur la portion “Sortie de la trappe” des données de salaires.





            [image: Sortie de la trappe malthusienne : Sortie de la trappe malthusienne. Note : la productivité du travail et les salaires réels sont des moyennes mobiles centrées sur cinq ans. ]



Sortie de la trappe malthusienne



Figure 2.21 
Sortie de la trappe malthusienne. Note : la productivité du travail et les salaires réels sont des moyennes mobiles centrées sur cinq ans.
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            [image: Sortie de la trappe malthusienne : Au 18e siècle, la relation malthusienne persistait. Au 19e siècle, l’économie s’est déplacée vers ce qui semble être un régime non malthusien, marqué par une hausse simultanée de la population et des salaires réels. ]



Sortie de la trappe malthusienne



Au 18e siècle, la relation malthusienne persistait. Au 19e siècle, l’économie s’est déplacée vers ce qui semble être un régime non malthusien, marqué par une hausse simultanée de la population et des salaires réels.
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            [image: La révolution technologique permanente : La période commence par des améliorations technologiques qui firent augmenter la production par travailleur, telles la machine à filer et la machine à vapeur. Les innovations ont continué au cours de la période avec la révolution technologique permanente, se substituant à des milliers de fileuses, tisserands et fermiers. ]



La révolution technologique permanente



La période commence par des améliorations technologiques qui firent augmenter la production par travailleur, telles la machine à filer et la machine à vapeur. Les innovations ont continué au cours de la période avec la révolution technologique permanente, se substituant à des milliers de fileuses, tisserands et fermiers.
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            [image: Chômage urbain : Cette perte d’emplois a affaibli le pouvoir de négociation des travailleurs et contribué à maintenir des salaires faibles, comme l’indique la droite plate entre 1750 et 1830. Au cours de cette période, la taille du gâteau augmenta, mais pas la part accordée aux travailleurs. ]



Chômage urbain



Cette perte d’emplois a affaibli le pouvoir de négociation des travailleurs et contribué à maintenir des salaires faibles, comme l’indique la droite plate entre 1750 et 1830. Au cours de cette période, la taille du gâteau augmenta, mais pas la part accordée aux travailleurs.
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            [image: De nouvelles opportunités : Dans les années 1830, la productivité plus élevée et les salaires bas engendrèrent une envolée des profits. Les profits, la concurrence et la technologie ont permis le développement de l’activité économique. La demande de travail a augmenté. La population abandonna l’agriculture pour travailler dans les nouvelles usines. ]



De nouvelles opportunités



Dans les années 1830, la productivité plus élevée et les salaires bas engendrèrent une envolée des profits. Les profits, la concurrence et la technologie ont permis le développement de l’activité économique. La demande de travail a augmenté. La population abandonna l’agriculture pour travailler dans les nouvelles usines.
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            [image: Pouvoir de négociation des travailleurs : L’offre de travail a chuté lorsque l’on a interdit aux propriétaires d’entreprises d’employer des enfants. La combinaison d’une hausse de la demande et d’une baisse de l’offre de travail a amélioré le pouvoir de négociation des travailleurs. ]



Pouvoir de négociation des travailleurs



L’offre de travail a chuté lorsque l’on a interdit aux propriétaires d’entreprises d’employer des enfants. La combinaison d’une hausse de la demande et d’une baisse de l’offre de travail a amélioré le pouvoir de négociation des travailleurs.
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            [image: La sortie du malthusianisme : Le pouvoir des travailleurs a augmenté quand ils ont acquis le droit de voter et de former des syndicats. Ces travailleurs ont pu demander une part constante, voire croissante, des gains de productivité engendrés par la révolution technologique permanente. ]



La sortie du malthusianisme



Le pouvoir des travailleurs a augmenté quand ils ont acquis le droit de voter et de former des syndicats. Ces travailleurs ont pu demander une part constante, voire croissante, des gains de productivité engendrés par la révolution technologique permanente.
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L’histoire de la révolution technologique permanente met en évidence deux canaux d’influence sur les salaires.


  	le niveau de production : on peut se le représenter comme la taille d’un gâteau qui doit être réparti entre les travailleurs et les propriétaires des autres facteurs de production (terres ou machines) ;

  	la part reçue par les travailleurs : elle dépend de leur pouvoir de négociation, qui dépend lui-même de la façon dont les salaires sont déterminés (individuellement, ou grâce à des négociations menées par les syndicats, par exemple), ainsi que de l’offre et de la demande de travailleurs. Si de nombreux travailleurs sont en concurrence pour un même emploi, il est probable que les salaires seront faibles.



Après 1830, la taille du gâteau a continué à croître, et la part des travailleurs également.

La Grande-Bretagne est sortie de la trappe malthusienne. Le processus se répéta bientôt dans d’autres pays, comme le montraient les Figures 1.1a et 1.1b.


    
        

        
    

    
        Dans notre vidéo « Économiste en Action », Suresh Naidu, un historien de l’économie, explique comment la croissance démographique, le progrès technologique et les événements politiques ont interagi pour produire la crosse de hockey des salaires réels.
    




  Question 2.8 Choisissez la ou les bonnes réponses

  Regardez à nouveau la Figure 2.20, qui représente les salaires réels et la population anglaise entre les années 1280 et 1860.

  Selon Malthus, avec la productivité moyenne décroissante du travail dans la production et la croissance démographique en réponse à la hausse des salaires réels, une augmentation de la productivité entrainera une population plus grande mais pas de hausse des salaires réels dans le long terme. En s’appuyant sur les informations fournies ci-dessus, laquelle des affirmations suivantes est correcte ?

  
    	Entre les années 1800 et 1860, la population a augmenté parallèment à la hausse des salaires réels. Ceci est complètement cohérent avec la description malthusienne de la croissance économique.

    	Il existe une preuve évidente de l’existence d’une trappe malthusienne persistante et continue entre les années 1280 et les années 1800.

    	Les trappes malthusiennes semblent émerger dans des cycles de 60 ans.

    	Le modèle malthusien ne prend pas en compte la possibilité d’un choc technologique positif persistant qui puisse compenser la production moyenne du travail décroissante.

  

  
    	Il est vrai que Malthus suppose une croissance démographique en réponse à l’augmentation du salaire réel. Cependant, à mesure que la population augmente, la production moyenne par tête baisse, conduisant à une chute des salaires réels vers le niveau de subsistance. Cela n’apparaît de manière nette dans le graphique pour la période post-années 1800.

    	Il y a en fait deux périodes – l’une entre les années 1280 et les années 1590, et l’autre entre les années 1740 et les années 1800 –, pour lesquelles la trappe malthusienne est évidente. Il y a, cependant, la période entre les deux, quand la relation négative entre le salaire réel et la population semble ne plus tenir (pas de croissance démographique malgré l’augmentation des salaires).

    	Bien que le second cycle de la trappe malthusienne dura environ 60 ans (entre les années 1740 et les années 1800), le premier cycle semble avoir duré environ 300 ans.

    	Si les améliorations technologiques augmentent la productivité moyenne du travail plus rapidement que la croissance démographique ne l’abaisse, alors la croissance démographique et les salaires réels peuvent coexister. C’est ce que montre la trajectoire de sortie de la trappe de l’économie anglaise après le 18e siècle.

  




  Exercice 2.11 Les institutions essentielles du capitalisme

  La sortie de la trappe malthusienne, lorsque le progrès technologique dépassa les effets de la croissance démographique, eut lieu après l’émergence du capitalisme. Considérez successivement les trois institutions essentielles du capitalisme :

  
    	Pourquoi la propriété privée est-elle importante pour permettre au progrès technologique de se produire ?

    	Expliquez comment les marchés peuvent fournir à la fois la carotte et le bâton pour encourager l’innovation.

    	Comment la production des entreprises, plutôt que celle des familles, contribue-t-elle à la croissance des niveaux de vie ?

  



2.11 Conclusion

Nous avons présenté un modèle économique, dans lequel le choix des technologies de production des entreprises dépend du prix relatif des facteurs de production, et où la rente économique associée à l’adoption d’une nouvelle technologie offre une incitation aux entreprises pour innover. La confrontation de ce modèle aux données historiques montre qu’il pourrait aider à expliquer pourquoi la Révolution industrielle s’est produite en Angleterre au 18e siècle.

Nous avons montré comment le modèle malthusien d’un cercle vicieux, dans lequel la croissance de la population annule les gains temporaires de revenu, pouvait expliquer la stagnation des niveaux de vie pendant des siècles avant la Révolution industrielle, jusqu’à ce que la révolution technologique permanente permette de sortir de cette trappe grâce au progrès technologique.


  Concepts introduits dans l’Unité 2

  Avant de continuer, revoyez ces définitions :

  
    	Équilibre

    	Ceteris paribus

    	Prix relatifs

    	Incitations

    	Décroissance de la productivité moyenne du travail

    	Option de réserve

    	Rente économique

    	Droite d’isocoût

    	Rente d’innovation
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Leibniz 8.4.1 Les courbes d’offre de l’entreprise et du marché

Dans notre modèle d’une ville comprenant de nombreuses petites boulangeries et de nombreux consommateurs, chaque boulangerie est preneuse de prix sur le marché du pain. La courbe d’offre d’une boulangerie individuelle est déterminée par sa courbe de coût marginal. L’offre du marché pour un prix donné correspond à la quantité totale de pains offerte par toutes les boulangeries ensemble. Ce supplément Leibniz explique comment trouver mathématiquement les courbes d’offre de l’entreprise et du marché.

Supposez qu’il y ait 
 boulangeries dans la ville et que la 
 boulangerie ait une fonction de coût total 
, où 
 désigne la quantité totale de pains qu’elle produit, pour 
. Toutes les boulangeries sont preneuses de prix. Nous déterminerons d’abord les fonctions d’offre des boulangeries individuelles et ensuite nous les additionnerons afin de déterminer l’offre du marché.

La fonction d’offre de la boulangerie 


La boulangerie 
 traite le prix du marché, 
, comme donné, et choisit sa quantité 
 pour maximiser son profit, qui est donné par :



En dérivant par rapport à 
 et en égalisant la dérivée à zéro, on obtient la condition de premier ordre :



ce qui revient à dire que l’entreprise choisira sa quantité de sorte que le coût marginal soit égal au prix du marché. Pour chaque valeur possible de 
 il y a une quantité optimale 
  correspondante qui satisfait cette équation. Puisque l’équation nous donne la valeur de 
 pour laquelle l’entreprise offre la quantité 
, elle peut être considérée comme la fonction d’offre inverse de l’entreprise. La Figure 8.7 du texte, reproduite ci-dessus en tant que Figure 1, montre, dans la partie gauche, le coût marginal de l’entreprise, ou, de manière équivalente, sa fonction d’offre inverse, 
.

L’inverse de cette fonction est la fonction d’offre directe ; elle nous donne la valeur de 
 que choisit l’entreprise pour une valeur donnée de 
. Nous écrivons la fonction d’offre de l’entreprise comme :



Par exemple, supposez que l’entreprise 
 ait une fonction de coût 
. Alors l’on trouve que sa fonction d’offre inverse est 
 en calculant le coût marginal. En manipulant cette équation pour trouver 
 en termes de 
, on trouve la fonction d’offre : 
.
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Figure 1 
Les courbes d’offre de l’entreprise et du marché.






La fonction d’offre du marché

Quand le prix du marché est 
 sont les quantités individuelles offertes par les 
 entreprises. Si les entreprises avaient toutes les mêmes fonctions de coût, elles auraient des fonctions d’offre identiques ; sinon, leurs fonctions d’offre diffèreront. La quantité totale offerte sur le marché au prix 
 est :



La fonction 
 est la fonction d’offre du marché. Le graphique de cette fonction, que l’on trace habituellement en reportant 
 sur l’axe des ordonnées et 
 sur l’axe des abscisses, correspond à la courbe d’offre du marché. Graphiquement, le passage des courbes d’offre des entreprises individuelles à la courbe d’offre du marché peut être considéré comme une agrégation dans la direction horizontale ; pour chaque prix, les offres individuelles sont additionnées pour donner l’offre du marché. Dans la Figure 1, nous avons tracé l’offre du marché dans la partie de droite en supposant qu’il y a 50 boulangeries (
) avec des fonctions d’offre identiques. Par conséquent, pour chaque prix, l’offre du marché 
 vaut 50 fois l’offre des entreprises individuelles 
.

Comme nous l’avons discuté dans le texte, la courbe d’offre du marché peut être interprétée comme la courbe de coût marginal pour le marché entier. Elle donne le prix minimal auquel les vendeurs sont prêts à offrir une quantité donnée du bien. Puisque chaque entreprise choisit le niveau de production qui égalise prix et coût marginal, toutes les entreprises qui produisent une quantité positive du bien doivent avoir le même coût marginal. La courbe d’offre du marché mesure la relation entre la production totale et le coût marginal commun de produire cette quantité. L’interprétation de la courbe d’offre du marché comme courbe de coût marginal est l’une des raisons pour lesquelles il est habituel de tracer les courbes d’offre avec 
 sur l’axe des ordonnées.

Pour en savoir plus : Section 7.4 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    




        
        

	
Leibniz 8.5.1 Gains à l’échange

Les acheteurs et vendeurs participent au marché parce qu’ils en tirent chacun un bénéfice et les surplus du consommateur et du producteur offrent une mesure de leurs gains à l’échange. Nous montrons ici comment calculer le surplus mathématiquement et nous démontrons que l’allocation à l’équilibre concurrentiel maximise les gains à l’échange.

Nous avons décrit les gains à l’échange sur le marché du pain d’une ville en utilisant la Figure 8.9a, reproduite ci-dessous en tant que Figure 1. Le surplus obtenu par les consommateurs est représenté par la surface sous la courbe de demande et au-dessus de la droite horizontale correspondant au prix du marché. Le surplus du producteur correspond à la surface au-dessus de la courbe d’offre et sous la droite horizontale du prix. La somme des deux aires correspond au gain total à l’échange sur ce marché.

Afin de déterminer mathématiquement les gains à l’échange, supposez que la demande de pains soit décrite par la fonction de demande inverse 
, où 
 est le prix et 
, le nombre de pains. Sous l’hypothèse habituelle selon laquelle les courbes de demande sont décroissantes (Loi de la Demande), 
 est une fonction décroissante. Souvenez-vous que la fonction de demande nous donne la disposition à payer (DAP) pour le pain. Si les consommateurs étaient rangés par ordre croissant de disposition à payer pour un pain, le 
 consommateur serait disposé à payer 
. Tout consommateur dont la disposition à payer est supérieure au prix du marché obtient un surplus. Si nous supposons que le prix du marché pour un pain est de 
, le surplus du 
 consommateur sera 
. Dans le graphique, cela correspond à la distance verticale, au niveau de la quantité 
, entre la courbe de demande et la droite horizontale au niveau du prix du marché.
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Figure 1 
Équilibre sur le marché du pain : gains à l’échange.






Le surplus du consommateur est donné par l’addition des surplus de tous les consommateurs qui achètent du pain à ce prix. Puisque nous avons décrit la demande en utilisant une fonction continue (nous ne travaillons pas avec un nombre discret de pains), nous devons utiliser l’intégration pour additionner tous les surplus individuels. Supposez que le prix soit 
 et que la quantité totale vendue soit 
. Il faut alors additionner les surplus 
 en tous points de la demande entre 
 et 
 :



Dans cette expression, nous avons introduit la notation 
 pour désigner l’intégrale de la fonction 
, c’est-à-dire, la surface sous la courbe de demande pour les quantités entre 0 et 
. Par le théorème fondamental du calcul intégral :



Il découle de la Loi de la Demande que 
 est une fonction décroissante, donc 
 est une fonction concave.

La surface rouge de la Figure 1 montre le surplus du consommateur quand le marché est à l’équilibre concurrentiel, avec 
 et 
. C’est la surface de la région quasi-triangulaire délimitée par la courbe de demande, l’axe verticale et la droite 
. (Par « quasi-triangulaire », nous voulons dire que l’aire serait triangulaire si la courbe de demande était une droite).

On peut calculer le surplus du producteur d’une manière similaire. Souvenez-vous du supplément Leibniz 8.4.1 où vous avez vu que la courbe d’offre inverse correspond à la courbe de coût marginal de la production de pain sur ce marché. Soit le coût total pour les boulangeries de produire une quantité 
, 
. Alors le coût marginal est 
, et 
 est l’équation de la courbe d’offre inverse du marché.

Nous supposons, comme dans le texte, que 
 est positif et croissant en 
, ce qui signifie que 
 est une fonction croissante et convexe. Nous supposerons aussi que 
, ainsi nous pouvons écrire :



par le théorème fondamental du calcul intégral. Cette équation nous dit que le coût total 
 correspond à l’aire en dessous de la courbe de coût marginal pour des quantités inférieures ou égales à 
. Si 
 n’était pas nul, nous dirions à la place que l’aire en dessous de la courbe de coût marginal serait égale au coût variable total, c’est-à-dire au coût total sans les coûts fixes que les boulangeries paient même quand elles ne produisent pas de pain.

Si une boulangerie vend le 
 pain au prix de 
, son surplus de la transaction est 
 moins le coût de produire ce pain, 
. Si le nombre total de pains produits et vendus au prix 
 est 
, le surplus du producteur correspond à la somme des surplus sur chaque pain :



Vous pouvez voir à partir de cette expression que, sous l’hypothèse selon laquelle 
, le surplus du producteur est égal au profit de l’entreprise. Si l’entreprise avait aussi des coûts fixes, son profit serait égal au surplus du producteur moins ses coûts fixes.

La surface violette de la Figure 1 montre le surplus du producteur dans le cas d’un équilibre concurrentiel, avec 
 et 
. Il correspond à l’aire de la région quasi-triangulaire délimitée par la courbe d’offre, l’axe des ordonnées et la droite horizontale 
.

Remarquez que les expressions que nous avons obtenues pour le surplus du consommateur, 
, et le surplus du producteur, 
, donnent la valeur des surplus pour tout prix 
 et pour toute quantité 
 ; elles s’appliquent que le prix égalise, ou pas, l’offre et la demande. La Figure 2 montre le surplus du consommateur et celui du producteur dans le cas général d’un prix 
 et d’une quantité 
 arbitraires.




            [image: Surplus du consommateur et du producteur quand le prix et la quantité ne sont pas au niveaux d’équilibre. ]



Figure 2 
Surplus du consommateur et du producteur quand le prix et la quantité ne sont pas au niveaux d’équilibre.






Maximiser les surplus du consommateur et du producteur

Puisque les surplus du consommateur et du producteur mesurent les gains à l’échange, il est utile de connaître les conditions qui les rendent aussi grands que possible. Prenons d’abord notre expression pour le surplus du consommateur, que nous appellerons 
 :



Pour un prix donné 
, la quantité 
 qui maximise le surplus du consommateur peut être trouvée en égalisant la dérivée de 
 et zéro :



Remarquez que puisque 
 est concave, la dérivée seconde de 
 est négative, ce qui confirme que cette condition nous donne un maximum.

Cette équation nous dit que si le prix est 
, 
 est maximisé quand la quantité vendue se trouve sur la courbe de demande à 
 – c’est-à-dire quand tous les consommateurs dont la disposition à payer est supérieure ou égale à 
 participent au marché. Si moins de consommateurs participent, il y a des gains inexploités ; si d’autres consommateurs achetaient du pain, ils en obtiendraient un surplus négatif, diminuant le surplus du consommateur au niveau agrégé.

De la même manière, l’on peut montrer que le surplus du producteur



est maximisé quand



Quel que soit le prix, les producteurs maximisent leur surplus si le coût marginal du pain est égal au prix.

Maximiser le surplus total

La somme des surplus du producteur et du consommateur est le surplus total. Quand le prix est 
 et la quantité vendue est 
:





Le surplus total peut être simplifié de la manière suivante :



Remarquez que le surplus total dépend seulement de la quantité vendue. Quel que soit le prix, la somme payée pour le pain est une perte pour les consommateurs et un gain de même valeur pour les entreprises, donc les deux s’annulent lorsque l’on évalue le surplus total du marché.

Pour trouver la quantité 
 qui maximise le surplus total, il faut égaliser la dérivée de 
 à zéro. 
 est alors la quantité qui satisfait cette équation :



Afin de s’assurer que 
 maximise 
, il faut considérer la dérivée seconde. Souvenez-vous que 
 est concave et que 
 est convexe. Par conséquent, la dérivée seconde de 
 est négative et la dérivée seconde de 
 est positive. Nous pouvons en déduire que la dérivée seconde de 
 est négative et donc que 
 correspond à un maximum.

Puisque 
, cette équation nous dit que 
 est le point auquel la courbe de demande inverse 
 croise la courbe d’offre inverse 
. 
 est le niveau de production auquel les courbes de demande et d’offre se croisent. C’est le niveau de production atteint quand le marché est à l’équilibre concurrentiel. Par conséquent, nous avons prouvé que dans l’allocation de l’équilibre concurrentiel, pour laquelle la demande et l’offre s’égalisent au prix d’équilibre 
, la quantité vendue maximise les gains totaux à l’échange.

Pour en savoir plus : Sections 8.4 et 19.1 de Malcolm Pemberton and Nicholas Rau. 2015. Mathematics for economists: An introductory textbook, 4th ed. Manchester: Manchester University Press.

		

	

    


